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AES CORPORATION
ALAS
ALSE ALTA SEGURIDAD ARG.
ANICOR S.A.
AVATEC
BALUARTE
BLACK BOX SYSTEMS
BRISTA BLINDADOS
CASEL
CATYA
CEMARA
CENTRAL DE MONITOREO S.A.
CENTRO ARG. DE SEGURIDAD

CODAS ELECTRONICA
CONDOR GROUP
CONINDUS S.R.L.
DETECTION SYSTEMS ARG.
DIALER SEGURIDAD
DRAFT S.R.L.
DX CONTROL S.A.
EDITORIAL PROTECCION
ELCA SEGURIDAD S.R.L.
ERNESTO MAYER S.A.
FERIA INT. DE SEG. E+S
FIESA S.R.L.
FORO DE SEGURIDAD
FUEGO RED S.A.

HID CORPORATION
IMPES
INNOVACION TECNOLOGICA
INTELEKTRON
LARCON-SIA S.R.L.
LOGOTEC S.A.
MAXTER VIDEO
MAXXON
MC. GRATH S.A.
NEGOCIOS DE SEGURIDAD
NOR-K S.R.L.
PPA ARGENTINA
PROSISTEC
PROTEK S.A.

RAM S.A.
RED DE SEGURIDAD
S & G SEGURIDAD
SCA AUTOMATIZACIONES
SECURITY SUPPLIERS
SEI S.A.
SIMICRO S.A.
SIC S.A.
TECNOLOGIA DEL PLATA S.A.
TEKHNOSUR S.A.
TELLEX S.A.
VILLFORD S.A.
WESTCORP ARGENTINA S.A.
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Exposición Argentina de Seguridad Electrónica

Los resultados del 2002, anticipan SeguriExpo 2003
SeguriExpo 2002 fué un éxito garantizado de antemano por haber

sido organizada por los propios empresarios del sector.

Nestor Lespi y Claudio Alfano,
Titulares de la Revista Negocios de

Seguridad durante la muestra.

El éxito coronó las tres jor-
nadas de SeguriExpo 2002
realizadas del 12 al 14 de
noviembre de 2002 en Bue-
nos Aires. Un total de casi
2000 visitantes calificados
acudieron a este encuentro
organizado por CASEL (Cá-
mara Argentina de Seguri-
dad Electrónica). El éxito dio
el pasaporte de realización
para SeguriExpo 2003, a
celebrarse los días 3, 4 y 5
de junio, el cronograma ha
sido coordinado internacio-
nalmente con SIA (Security
Industry Assosiation) y ALAS
(Asociación Latinoamericana
de Seguridad) para evitar su-
perposiciones que quiten in-
terés al segmento internacio-
nal del mercado.

El perfil y procedencia de
los visitantes resultaron su-
mamente interesantes para
los expositores, según se

confirmó en una encuesta
especial realizada durante la
muestra. SeguriExpo 2002
no sólo atrajo a empresarios
y técnicos del sector, sino a
ejecutivos con poder de de-
cisión de decenas de otras
empresas. Los visitantes no
solamente provinieron de la
Argentina, sino de lugares
como EE.UU., México, Co-
lombia, Brasil, Uruguay, Chi-
le y Paraguay. Importante fue
la afluencia de visitantes del
interior Argentino.

Para los expositores fue
una inversión muy rentable,
al punto que el costo por
contacto fue de 18 centavos

de dólar. La expresión gene-
ralizada de los expositores
puso de relieve que Seguri-
Expo 2002 fue bien organi-
zada y confortable, según
surge de la encuesta realiza-
da a los expositores, comen-
tó Enrique Greenberg, pre-
sidente de CASEL. Siempre
tomamos al expositor como
un cliente y como tal tratamos
de satisfacerlo plenamente.

Por ello, nuestro balance,
en este primer año de activi-
dades de CASEL, afirma
Greenberg, es que hicimos
mucho de lo que soñábamos
y en un año tan difícil. Como
cámara nos ocupamos de

nuestros socios de toda la
República. También apoya-
mos a la tarea de exporta-
ción, acudiendo a otras ex-
posiciones regionales como
las de Perú, Colombia y Bra-
sil. Con SeguriExpo mantu-
vimos a la Argentina dentro
del calendario internacional
de ferias del sector.

Fuente:
Innovación Tecnológica
trigono@escape.com.ar
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