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NUEVO TABLERD DE CONTROL

Un beneficio mas

La Cdmara implementd una nueva herramienta para poder establecer la

ubicacidn estratégica de su empresa al momento de la toma de una

decisidn. Fundamentos y descripcidn del nuevo Tablero de Control.

La Camara implementd y esta disponible para
todos sus asociados el Nuevo Tablero de Con-
trol CEMARA, una herramienta de muy sencilla
implementacion gue le permitird a su empresa
grientarse sobre cudl es su propia ubicacion
estratégica al momento de la toma de decisio-
nes, ya que reflejard mes a mes la tendencia
de la industria del monitoreo de alarmas.

Fundamentos

Los integrantes de CEMARA somos enun g5%
empresarios Pymes, Eso significa que no po-
demos contratar importantes estudios profe-
sionales para que nos asesoren a la hora de
tomar decisiones, decisiones gque ponen en
juego nuestro patrimaonio y las que muchas
veces debemaos afrontar en absoluta soledad
y con absoluta ausencia de pardmetros.

Por ello es que se nos ocurrid desarrollar este

TCC (Tablero de Contral CEMARA), que a tra-
vés de algunas sencillas preguntas podremaos
obtener tendencias del Sector, que nos permi-
tiran orientarnos respecto de nuestra propia
ubicacidn estratégica en el tablero de los ne-
gocios de seguridad.

La intencidn es que todos los meses contes-
temos un cuestionaria breve y sencillo que
nos llegara por este medio y CEMARA se
compromete a hacer la devolucidn con el re-
sultado general y las correspondientes con-
clusiones a aquellos socios que hayan
respondido la encuesta,

Como siempre es nuestra intencion mejorar la
calidad del servicio que prestan nuestras em-
presas y jerarquizar la actividad del Monitoreo
de Alarmas, ya que somos la dnica Camara re-
presentativa en el pais desde 1997.

Este es otro mas de los beneficios que las Em-

SEGURIEXPO 2009

La ausencia de CEMARA

Este serd el primer afio en que CEMARA no
participe de Seguriexpo, ya que desde nuestra
fundacidn -en 1997-, siempre hemos estado
presentes en todas las exposiciones, congre-
505 y muestras relativas a nuestra actividad,
a las que siempre hemos sido invitados como
Institucion representativa del Monitoreo de
alarmas en nuestro pais.

Lamentablemente los organizadores de la
muestra, en una actitud que no alcanzamos a
comprender, han decidido no otorgarle a CE-
MARA el espacio para establecer su stand Ins-
titucional, el cual todos los afios fuera
atorgado de manera gratuita. En esta opartu-
nidad, para participar, debiamos abonar el
mismo costo que [as empresas expaositoras.
Esto ha llevado a un intenso debate en nues-
tra Comisién Directiva, lo gue nos condujo a
la conclusidn de no ser participes este afio, ya
que la erogacion era sumamente importante

y nuestros objetivos de expansion, informa-
cign constante a los socios, establecimiento
de Delegaciones en el Interior del pais que ya
hemos comenzado a realizar, una nueva web,
difusitn, reuniones con autoridades naciona-
les y provinciales, etc., merecen la mayor aten-
cion de nuestra parte y los fondos que mes a
mes todos nosotros aportamos con nuestra
cuota social, deben ser dirigidos a metas con-
tundentes y objetivas que permitan continuar
con el crecimiento que estamos logrando con
la constante incorporacin de socios.
Esperamos que los tiempos cambien, las crisis
se apacigiien y que en los proximos anos se
nos permita continuar difundiendo nuestro
trabajo en Seguriexpo bajo las condiciones
que siempre hemos tenido.

Cordialmente
LA COMISION DIRECTIVA



ara nuestros 0cios

presas de Monitoreo de Alarmas obtienen su-
mandose a CEMARA

Tablero de Control

1. Inflacién;

- éAumentd el mes pasado el valor de sus abo-
nos para evitar el deterioro de la cuota res-
pecto de la inflacion?

-En caso afirmativa, éen qué porcentaje?

2. Costo del Dinero:

- 5e vio en la necesidad el mes pasado de
tomar descubiertos transitarios o vender che-
ques?

- En caso afirmativo, égué tasa abong?

3. Morosidad de Pago en el abono:

- éNotd que se recalentd la cobranza de los
abonos o que vinieron débitos bancarios re-
chazados por encima de la media habitual?

- En caso afirmativo, Zen qué porcentaje?

4. Altas y Bajas de abonados:

-Respecto del mismo mes del afio anterior, du-
rante el mes pasado tuvo:

£Mas altas?, porcentaje aproximado

INVITACION INTERNACIONAL

6to. Foro Empresarial
de Seguridad Uruguay

El 11 v 12 de junio se realizd en Montevi-
deo -Uruguay- el 6° Foro Empresarial de
Seguridad, evento al que fue invitada
nuestra cdmara como representante del
sector de monitoreo de alarmas de la Re-
piblica Argentina. En esa oportunidad es-
tuvieron representado a CEMARA vy
participando de la " Mesa de Profesionali-
Zzacion del Monitoreo", el Licenciado Wal-
ter Costa (Tesorero) y el Ing. Walter Dotti
(Presidente), compartiendo mesa con el
Lic. Daniel Banda (SoftGuard Tech.), Wil-
son Rodriguez (Menitoreo Global, Uru-
guay) v como moderador de la mesa el
Ing. Roberto Stolovas (Vicepresidente de

£Mas bajas?, porcentaje aproximado;

5. Gastos fijos:

- LEn qué porcentaje sus GF del mes anterior
crecieron respecto de los GF del mismo mes

del afio anterior?

- £5us ingresos por abonos crecieron en la

misma proporcian, mas o menos?

6. Ventas de equipos:

- Las ventas de equipos del mes anterior Zqué
variacion sufrid respecto del mismo mes del

ano anterior?

- Ese porcentaje de crecimiento (si lo huba),

isupera la inflacidn anual calculada por Ud.?

7. Facturacién per capita:

NUEVOS SOCI0S

Por favor divida la facturacidn total (abonos +
reparaciones + equipos) del mes pasado por la
cantidad de empleados que tenia al dia 30 de
ese mes (incluidos los contratados que trabaja-
ron parcialmente para Ud.) y compare ese ni-
mero con el mismo del mes anterior {ejemplo,
Febrero contra enero. Ese ndmero es lo gue
cada empleado contribuye a su facturacién,

icrecid o disminuyd?

CESS, Uruguay).

El evento también contd con la presencia
de empresarios y autoridades de los pai-
ses5 que componen la FESESUR, entre ellos
el Or. Hugo De Ledn, Director de RENA-
EMSE (Uruguay), Henry de Ledn, Subdirec-
tor de RENAEMSE (Uruguay), el Dr. Carlos
Sottini, Director de Seguridad Privada de
Ia Provincia de Buenos Afres, el Dr. Aguiles
Gorini, Presidente de CAES|, FESESUR y
FEPASEPy Anibal Sapriza, Presidente de
FESESUR,

La invitacién al evento fue hecha por el Sr.
Hugo Garcia Correale, Presidente del Foro
y CESIUruguay.

Bienvenidos a CEMARA

La familia se sigue agrandandol!!

En el ditimo trimestre se incorpora-
ron a nuestra camara, prestigiosas e
impaortantes firmas. A todas ellas, las
cuales enumeramos por orden cro-
noldgico de ingreso, les damos una
muy cordial y afectuosa bienvenida,
es5 un verdadero gusto v honor gue
integren el grupo de mutua colabo-
racidn que es CEMARA.
Agradecemos su manifiesto apoyo al
brindarnos la confianza al asociarse
y compartir nuestros mismos abjeti-
vos: unificar esfuerzos y seguir traba-
jando en pro de nuestro sector. ¥ los
invitamos a sumarse a los grupas de
trabajo (va sea en sede central o en
las delegaciones), a través de los
cuales la Cimara viene desarrollando
incansablemente sus actividades,
Sean bienvenidos: FIESA SA.,
CABA.; INTACTO MONITORED ¥
CONTROL - REPEL S.A., Mar del
Plata; RASTROS S.R.L, Bahia Blanca;
HALT SEGURIDAD, Rasario; PELLONI
SISTEMAS DE SEGURIDAD S.R.L., Ro-
sario; COMAHUE SEGURIDAD PRI-
VADA S A, CABA,; Clg INTELLINET,
Munro; SECURITY 24, Rosaro y
BYKOM S.A., Mar del Plata.




