esde hace 15 anos AVTech
pone su esfuerzo en la innova-
cién de tecnologia y productos y en
laimplementacién de nuevas solucio-
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dos por los usuarios. La empresa po-
see canales de distribucién bien defi-
nidos en todo el mundo y continua-
mente presenta nuevos productos
con tecnologia de punta, marcando
tendencias en la industria de CCTV.
Durante muchos ailos AVTech ha lan-
zado al mercado productos de segu-
ridad con el mejor precio y desempe-
fo, sumado a un funcionamiento sen-
cilloy facil de comprender por el usua-
rio. Estos esfuerzos no solo aumentan
la participacion de la empresa en el
mercado sino que ademas amplian el
mercado de vigilancia en su totalidad.
AVTech esta dedicada a acrecentar
la popularidad de los productos de
CCTV'y a permitir que los estos siste-
mas sean habituales en la vida cotidia-
na, negocio o area industrial asi como
en el entorno publico. Entre sus me-
tas, la empresa busca implementar
nuevas tecnologias buscas incesante-
mente la transformacién de la vision
del mundo de la videovigilancia.
Ofrecer los productos mas competi-
tivos es el mayor logro alcanzado por
AVTech en estos afos, lo cual le permi-

El modelo de negocios de

AVTech implica la generacion
constante de nuevas oportuni-
dades para sus clientes a través
de la innovacién constante en
sus productos, gracias a lo cual

obtiene prestigio y
reconocimiento por parte

de los usuarios

Anos relevantes

1996. Se funda AVTech con un capital inicial de 150 mil de ddlares, como una
empresa dedicada al disefio y fabricacion de productos para CCTV.

1997. Lanzamiento de la cdmara color (digital) y la cdmara CCD blanco y negro.

1998. Relanzamiento del procesador quad blanco y negro y color.

1999.La compania incrementa su capital en 2 millones de ddlares. Se estable-
cen las primeras distribuciones en todo el mundo, entre ellas en Reino
Unido, a través de la empresa Akess Ltd.

2000. Se establece la divisién de electrocomponentes y comienza la distribu-
cién de semiconducores, fabricados bajo norma I1SO 9001.

2001. Lanzamiento de procesador quad con disefio ASIC.

2002. Sale al mercado la primera linea completa de DVR's.

2005. Presentacion del primer DVR stand alone de 16 canales y compresién
MPEG-4, Ginico hasta ese momento en el mercado mundial.

2006. Adopcién de las normativas RoHS para todos sus productos

2007. Desde mayo de ese afo se convierte en distribuidor de microsistemas en
Austria.También obtiene la licencia para distribuir productos de Linear Tech.

2008. La Division de Componentes Electrénicos pasa a denominarse Chieftron
International Inc. y se establece como subsidiaria de AVTech.

ti6 ser los uno de los lideres indiscuti-
dos del mercado. En el futuro, AVTech
seguird combinando la experiencia de
distribucién de componentes de semi-
conductores y las ventajas de suminis-
tro destacado de vigilancia. Con estas
ventajas, la compafniia persiste en el de-
sarrollo de tecnologia y sigue fomen-
tando su digitalizacidn e integracion y
la conexidén en red de los productos.
AVTech ofrece a sus clientes de todo el
mundo el mejor precio, el mejor funcio-
namiento y el mejor servicio.

Ubicada en Sanchung, Taipei (Taiwan),
todos los productos para CCTV de
AVTech,incluyendo webservers,DVR, Pro-
cesadores quad y cdmaras son totalmen-
te desarrollados y fabricados en su plan-
ta y todos pasan por exhaustivos test y
controles de calidad.

AVTech optimizo sus sistemas de ges-
tién de calidad, lo que le permite ofre-
cer al mercado productos de alta cali-
dad, soportado por un permanente
servicio de posventa y una cadena de
comercializacién que pone el foco en
fortalecer su relacion con los clientes.

Algunas de las ventajas competitivas
de la empresa:

Experiencia en servicios OEM / OMD

para proporcionar rapida respuesta

a la demanda.

Flexibilidad para adaptarse a los cam-

bios y eficiencia en la fabricacion.

Supervision en la cadena de suministros.

Certificacion 1SO 9001 y productos

bajo normativas internacionales.

Cadena de distribucién optimizada

para cubrir rapidamente las necesi-

dades del mercado de CCTV.

Equipo R&D que desarrolla produc-

tos de valor agregado, anticipando

las tendencias del mercado.

Proporcionar los productos mas com-
petitivos al mercado de CCTV es la ma-
yor satisfaccion que tiene AVTech,lo cual
le permitié también convertirse en uno
de los lideres del mercado. Para el futu-
ro,la empresa planea continuar combi-
nando su experiencia en la distribucién
de semiconductores y equipos para vi-
deovigilancia, combinacién que segu-
ramente le posibilitard continuar incre-
mentando su participacién en el mer-
cado brindando soluciones de excelen-
ciatécnica,al mejor precioy con los me-
jores servicios hacia sus clientes.



