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MiniDome WZ45MN

Nuevas

caracteristicas y funcionalidades

La camara fija WZ45N tipo domo dia/noche con IR resistente al
vandalismo para uso interior/exterior, ahora presenta nuevas
caracteristicas, resultando ideal para escuelas,

correccionales y propiedades comerciales.

La cdmara MiniDome integrada WZ45M es una
sencilla camara antivandalica de montaje en su-
perficie disefada para una efectiva vigilancia
permanente, Equipada con un CCD de filtro me-
canico de 520 lineas de TV y 18 LED de gran
eficacia, la cdmara WZ45N provee un color in-
tenso durante el dia y 18 metros de visidn noc-
turna con infrarrojos activas.

Caraclerfsticas y beneficios

= El Infrarrojo para visidn nocturna estd calibrado
para una captura dptima de imagenes a distan-
cias de hasta 18 metros incluso en total oscuri-
dad. El infrarrojo trabaja & una frecuencia de
B50nm. para proporcionar vigilancia discreta.

> 5u dplica se adapta a cualquier condicidn, pues
posee lentes varifocales de 3-12 mm, con aultoins
y correccion para IR que previenen el desenfoque
y la sobreaxposicion para obtener imagenes niti-
das y claras durante el dia y la noche.

= Tecnologia superior para producir imdgenes
con resolucidn de 520TVL haorizontal,

= Dpcidn
de configuracian

para Par Trenzado (UTP) para ahorro

de costos e instalaciones méas adaptables

> Las mdscaras de privacidad, una nueva fun-
cidn presente en estas cdmaras fijas, protegen
areas sensibles y las mantienen ocultas al
operador,

= El mend en panialla {0SD) proporciona una
sencilla configuracidn de la cdmara

Las nuevas caractersticas incorporadas en el
MiniDome WZ45N permiten oblener mejores
imdgenes en un rango extendido de condiciones
de iluminacidn desfavorables.

La Compensacion de Luz de
Fonda sjusta la luminosidad
de las dreas con baja expo-
sicidn en escenas con una
fuarte iluminacidn de fondo
{Conlraluz)

El Control de Balance de
Blancos produce represen-
taciones a color en forma
precisa y nitida en llumina-
cidn fluarescente o incan-
descente,

La Compensacidn de Rango
Dindmico modifica los nive-
les de luz vanables para ob-
tener una imagen balanceada
y uniforme.



Central de Incendio Modular FPAS000

ion para tu vida

Conexidn directa al
sistema de Audio Evacuacion

Bosch Sistemas de Seguridad anuncia el lanzamiento de una nueva
version de su Central de Incendio Modular Serie 5000 con mejoras
que simplifican la operacion del sistema, la instalacion y

la conexion de redes.

3 )

La Central de Incendio Modular Serie 5000 ahora
opera con una nueva inferfaz de datos para una
conexion directa al Sisterna de Audio Plena y el
Sistema de Evacuacidn sin necesidad de apelar a
la vieja interconexidn via cantactos secos. Esto re-
duce los costos de instalacién y hardware, y man-
tiene la flexibilidad y capacidad de reasignacidn,
especiaimente en provecios con muchas zonas
de evacuacion, A su vez, las redes de la cenltral de
incendic se pueden compartir faciimente con un
sistema EVAC. Esto hace posible la operacidn in-
teligente del Sistema de Voceo y Evacuacion a
través de la Central de Incendio.

Bosch provee a sus clientes sistemas de alarma
de incendio que pueden adaptarse de forma sen-
cilla de acuerdo a sus necesidades. También, pro-
vee la flexibilidad necesaria para crecimientos
futuros sin necesidad de incurrir en costos adicio-
nales. Los médulos que componen el sistema de
la central de incendio poseen una electrdnica ro-
busta y cuentan con componentes totalmente
protegidos por carcasas encapsuladas que evitan
los dafos ccasionados por las descargas estati-
cas o la manipulacion. Sin importar el tamano del

o |
ﬂ-,_

Fo

sitio, s0lo hacen falta unos pocos modulos estdan-
dar para que el usuano pueda construir un sistema
amedida. Con los mddulos insertables, el sistema
puede extenderse con mas de 4000 elemenios y
en el caso de operacion en red puede llegar hasta
32000 elementos. Otra ventaja de la Serie 5000
€5 su caracteristica *hot plug” que permite que se
coneclen o se remuevan médulos mientras la
central estd coneclada y en funcionamiento,

Los paneles pueden agruparse en redes y asi
operar conjuntamente en aplicaciones distribui-
das, Con el objetivo de manejar estos sistemas
complejos, las capacidades de conexidn de red
han sido especialmente mejoradas, La integracidn
al sistema de administracion del edificio es rdpida
e inteligente y permite que se creen configuracio-
nes personalizacdas para necesidades especiales,
Gracias a la extensién del registro de evenlos se
pueden grabar hasta 10000 eventos, los cuales
pueden ser documentados en su totalidad,
Sumado a las recientes mejoras, la nueva serie
cumple con todos los estandares mas exigentes
del mundo incluyendo los nuevos reguenmientos:
EMNGE4-2 A1 y ENB4-4 A

Referencias

ojo: Sefal del

al panel de defeccidn

upervisad

Cadena de Seguridad
1- Dertecho
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Access Professional Edition 2.0
El sistema de control de accesos
flexible que crece junto a su negocio

.\

En respuesta a las necesidades del mercado de control de accesos y espe- ( ' \
cialmente a los requerimientos del mercado latincamericano, Bosch evolu- (J:_w BOSC H
ciond su Access Personal Edition transformandolo en una poderosa platafor- ' —

ma profesional de accesos y video integrados denominada Access Profesional . .
Edition. Esta nueva plataforma permite a los usuarios disponer de una herra- InnGUaC|Dn parﬂ tu Vlda
mienta para administrar los accesos y a la vez observar simultaneamente y en

tiempo real, las imagenes provenientes de hasta 5 camaras y/fo video grabado-

ras.

El Access Professional Edition le ofrece la posibilidad de personalizar su siste-

ma mas alla de los requisitos del control de accesos al mismo tiempo que le

ayuda a controlar su inversion,

Para mas infarmacidn visite www.boschsecurity.com.ar o comuniquese
al teléfono (011) 4778-5200




Centre su atencion y pase a la accion
Nueva version IVA 4.0 de Bosch

El Andlisis Inteligente de Video (IVA) de Bosch ayuda a los operadores a trabajar
en forma mas eficiente dado que poses un nuevo nivel de automatizacidn en el
control de CCTV que permite reaccionar ante cualquier evento en una escena.

La tecnologia IVA de Bosch utiliza algoritmos avanzados para proveer una solucion
de vigilancia mas confiable. Ademas de ser muy facil de implementar, configurar y
controlar, el sistema residente en las cdmaras dispone de multiples ventajas como
la ausencia de un servidor central, eliminando asi el riesgo de punto de falla.

La nueva version IVA 4.0 esta preparada para aplicaciones en las camaras
mdviles AutoDome G4 (con hasta 10 configuraciones de deteccidn), permitiendo
la combinacion de posiciones predeterminadas con configuraciones de [VA,
Asimismo, cuenta con un andlisis de flujo de personas independientemente de la
forma, dimensidn o fondo de la escena.

Para mas informacidn visite www.boschsecurity.com.ar o comuniquese
al teléfono (011) 4778-5200

) BOSCH

Innovacion para tu vida




Panasonic Toda la linea de CCTV Panasonic
en una sola empresa

Asesoramiento al gremio para el armado de proyectos
con sistemas Panasonic, tanto analogicos como [P

Linea completa Panasonic de CCTV. Lentes.

Domos exteriores e interiores. Housing.

Camaras color y blanco y negro. Menitores a color y blanco y negro.
Camaras especiales para uso exterior, multiplexores.

Camaras y domos IP. Grabadoras Digitales.

Matrices hasta 8000 cAmaras. Todo Panasonic.

Controladores para domos.
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security solutions

NETWORK CAMERAS
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tecnologia en seguridad

la evolucion natural

/a OIrecciOn seee » Bulnes 439 - C1176ABG
Capital Federal - Argentina
Tel/Fax: (00 54) 11 5238-5553 /54 /58 /59
info@tecnologiaenseguridad.com
www.tecnologiaenseguridad.com
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security solutions www.nuzzar.com
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NZ Linux RT
Servidor de video en tiempo real

El servidor NZLinux RT ofrece prestaciones superiores a
cualquier otro servidor de grabacion digital.

El avanzado sistema de configuracion asegura cubrir
todas sus necesidades de seguridad, con capacidad de
integracion e interaccion con otros sistemas, siendo el
corazon de su sisterma de seguridad electronica

Una Solucion a la medida de las necesidades
de su empresa

@ Monitoreo de hasta 16 camaras analogicas y/o IP en un
mismo sistema.

@ Integracion con centrales de alarmas, incendio, control de
accesos, arcos detectores, control inteligente
de edificios, etc.

® Modelos de 400 fpsy 100 fps

# Dos anos de garantia.

nueva direccion

e Bulnes 439 - C1176ABG
Capital Federal - Argentina

Tel/Fax: (00 54) 11 5238-5553 /54 /58 /59




www.nuzzar.com
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security solutions

MiniDVR Estado Solido
Grabacion en SD, PenDrive y Disco USB

El nuevo Nuzzar MiniDVR es un completo sistema de
grabacion digital en un espacio reducido. Utiliza lo
ultimo en tecnologia de estado solido y ofrece
funcionalidades como grabacién en continuo y por
movimiento, areas de interés y sensibilidad
configurables por camara, etc. Su conectividad cableada
o wireless lo convierten en ideal para todo tipo de
emprendimiento, incluso en el ambito vehicular.

® Aplicacion en grabacion wehicular, apertura remota,
hogares, empresas, etc.

@ Versionesde 1y 1a4camaras.
® Apto parared cableada o inalambrica.

#® Alimentacion redundante: permite alimentarse via red
eléctrica o bateria.

@ Tiempo real

O tecnologia en seguridad

la evolucion natural

info@tecnologiaenseguridad.com »
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DVR

SK2000S/53

Soporta de 1 0 16 Canoles de video por ploca
100 Cwadres por segunde por ploc

1 Canal de Audia por PC

Expendible hasta 14 conales 200 (PS
Seporta y tontrala Demas [PTT RS485)
Soparta PSTN, ISDN, ADSL, LAN

y tonexiones Infernat

Resolwign 7687576 (PAL) y 640480 (NTSC)
SOLO 5K 2000 53:

Plooa B tonoles do vides 200 CFS (Tiempo Real)
Expendible o 16 Conales 400 (P5

CAMARAS .
?*-.---;__:f
L S
\ JU
TXN-C218 TEN-6131

(amarn estomco Extesior Camara doemo Inserior

el futuro esta de nuestro lado

Funcién Kight viskon outomdtise
24 iluminadores infrarrojos

CCD Calor 1/3 / 420 TWL

0.1 Lox (0 lux con leds) | 12¥CC

Coplor digiol Dia/Modhe
CC0 Cobar 1/3

420TVL / 1. Lex / 12WCC
Soporte para feche o pared

SK 2000 FB

Soporta de 1 0 4 Conales de video por ploco
50 Cundros por segunda par plom
Expondible hasta 16 (anales 200 (F5
Soporta y tontrolo Domos (PTI RS485)
Soparto PSTH, ISDH, ADSL, LAN

¥ tenexiones [mernet

Resslucién 3204240 / 3570288 | G40X480

SK 2000 F

Soporta de 1 o4 Canales de video por ploca
25 Cuadros por sequnda por placa

1 Comal de oudio por PC
Exponddible hevto 16 canoles 100 CP5
Soporta y contrala Domes (PTZ RS4E5)
Sopocta PSTN, 1SN, ADSL, LAN

¥ toneziones Inlerme!
Resobutibn 7687575 (PAL) y 640°480 [NTSC)

NUEVA LINEA DE CAMARAS Y DOMOS

il

siwe
-

"

"

NUEVA LINEA DE DVR STAND ALONE

TXN-6151 5
Camara Pinhole interior 5
Leate Imm de digmetro | % Fazi o,
(0D Cotor 14 = ;—_‘______ e

420 TVL /0.4 Lux £ 12 VCC

S JK 808
INALAMBRICAS : WIF 007 SK/ WF 1500 SK
Camora CMOS Color - BN Transmisor | Receptor de 150 y 1500 mi
Resoluciom 350 TWL Colog / B/N - NTSC [ PAL
Hlumireociom Minima 1 lux Maz, 200 mis (WF 007 SK)
lluminocitn Enfrarroja Hesto 5 mis {Salo B/H) M 1000 mes (WF 1500 5K}
CAMARAS PROFESIONALES

(L0 Codor 14
420 TYL /0.1 Lux / 12 ¥CC

Max. 1000 m




0CTOPUS PALATIND

Central micreprocesndn de 4 zona:

Central & zonos mizropr. |/ Automatizozian Central 2 zonas microprocesoda Actirac. Porciel o Tokal / forsa de: Comunicodor Digital pora
Unmador febeltnico / Zones Inalambricas Activor. Parcial / Memaria Disp. Aufivac-Desodivac. sonoro progr. Monitorea CID / UPEDOWNLOAD /
2 ronas temparizadas progromokles, Para tualgquier Central

Sonorizacion

»
DETECTORES BARRERAS
B |NFRARRDIOS _ INFRARROJAS
Cobleados e inalémbricos _— Doble hoz | Exterior
Doble Temaobogin 25-50- 75 - 100 - 150 més,
™a
Transmisos 4 conales Microproc
C4digo programable
= desde los toclos

.

Recepter Autocodigo Micraproc. Recepror Autocddigo Micropred
2 Conales / Solido Relay 4 Conales / Solida Rebay INFRARRDJAS
Misttiples boces | Exterior
Cobumnes de 4, 8 y 12 hoces
en 20y 80 mirs.

www.glm,com.ar

BK& VM -+820
Bawjablc L o Centrod Telefonico opta

para pequenns empresas

S5an Buenaventura 101 (B1833A0C)

Turdera - Buenos Aires - Argéntina

011, 4298, 4076 /011 . 4293 . 7653




Automatizacion en Hogares y Edificios

Seguridad, confort y ahorro energético en
hogares significan mejor CALIDAD DE VIDA.

Sistema de alarmas técnicas Zelio Hogar GSM.
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Schneider
0 Electric
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Sistemas !

de CCTV., PELLD -
camaras, domos,
DVR’s y el mejor
respaldo técnico
pre y post venta.

Pensando en integrar el sistema de seguridad de un edificio y controlar
el consumo energético del mismo?

SistemaTAC

Continuum. t.a'c & : ‘:’;@

TourAndoverControls F_‘r:

Llamenos -
y lo ayudaremos a encontrar =
la mejor solucion para su cliente.

| Building Consulting
Group S.A.

Alberti 1188 - C1223AAN
Buenos Aires - Argentina
Tel: (54 11) 4308-0223
4115-1729 / 1731
Fax:

e s ss s snn




Intrusion - Incendio y CCTV

Distribuidor Autorizado

Barrera de “:!—L” BO sc H

deteccion
Sistemas de Seguridad

de humo
Detector
de intrusion

Avisadores w F!
manuales FMIM "

Central de

alarma
de incendio
BOSCH BOSCH convencional

Central
de alarmas
862 y 880

Sirena con
estrobo
multicandela

La Linea de CCTV
mas completa y
profesional del
mercado.

Domos

Videograbadoras

Panel de control
de intrusion
EASY SERIES

Building Consulting
Group S5.A,

Alberti 1188 - C1223AAN
Buenos Aires - Argentina
Tel: (54 11) 4308-0223

~ A115-1728 J1IN

Camaras
y Lentes
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Control de Acceso

Las Cerraduras BCG mantienen la linea mas
completa de cerraduras magnéticas y
accesorios y es la unica que realiza control

de calidad y mediciones de laboratorio locales.

ESPECIFICACIONES TECNICAS

Modelo C-400 C-1200
Fueerza de retescidn b 1200 Lbs
Alimentacidn G i DG 1224 VOC
Consamo 12V 400 mA 00 mA

Conszmo 24V 200 mA 200 mk 200 mh
Dimensiones 180x 3 x Smm 250128 x S0mm 250X 35% T0mm

INDALA

An ASSA ABLOY Group company

 F3
o

FLEXSECUR™

D108pe=

Tarjetas +
Flexkey

Of

| Building Consulting

Tel: (54 11) 4308-0223

Pea 1500 ¢ By -1

i

INDALA, la marca de confianza sigue agregando
ventajas a sus productos, con la tecnologia
FLEXSECUR detecta las tarjetas no autorizadas
antes que el sistema. INDALA es distribuida por
BUILDING CONSULTING GROUP - BCG

Lectora
Curve

INDALA as sindnimo de diseno, calidad,

servicio ¥ permanencia ean el mercado,
PROXIMIDAD ES INDALA
Tarjetas y Lectoras 126KHz vy Mifare 13,66Mhz

Slim

Group S.A. Long
Alberti 1188 - C1223AAN Ran

2 : ge
Buenos Aires - Argentina Parking



HID

Control de Acceso

/Necesita una tecnologia de Lectura/Escritura
para gestionar multiples aplicaciones en su negocio?

{Necesita una tarjeta de proximidad que ademas de

permitirle leer la informacion de forma segura y rapida,
escribe datos en la tar]ata con |gual gamntia de
SEﬂ 11 clz

- 4 P " 1 r—' e e .'_| adas

f.xhlif- *

Ud. Esta

‘pensando
en ICLASS
de HID !

{..Clomshel
SECorcs

s

AHORA, < s
DISTRIBUIDOR = '
OFICIAL DE \. o9

EDGE

Solucion de Control de Acceso
para una sola puerta basado en IP.
ESCALABLE - SIMPLE - FLEXIBLE

Building Consulting |

Group S.A. ‘
Alberti 1188 - C1223AAN Er.
Buenos Aires - Argentina (- .r/._ '/_h
Tal: (54 11) 4308-0223 J .
4115-1729 /1731 | e

Fax: 354 11] 43%-1??5




sroduzco...

mis propias tarjetas de
Identificacion de calidad
superior, en el momento

que las necesito.

Impresoras HID Fargo le ofrece...

flexibilidad para producir tarjetas atractivas de
identificacion en su misma empresa.

Aharre tlempo ¥ costos realizande la produccidn en su oficina de sus proplas
tarjetas seguras de identificacion con Impresoras de tarjetas Fargo y el
software Asure |D. Simples ¥ convenientes en su uso, las soluciones de HID
producen tarjetas de calidad superior y con varias opciones de tecnologias
de impresion para satisfacer sus necesidades.

/

Produzca sus propias credenciales. Descargue Asure ID en hidglobal.com/icreateES - SIN COSTCO!



Necesito....

soluciones de acceso
convenientes y rentables.

con el uso de la misma tarjeta una solucion sencilla para abrir

puertas y obtener acceso a computadoras. y

- -

Fe

z

— U
—

- \. -

Contacta HID Global para un periodo de prueba por 90 dias: hidglobal.com/90DayTrialES



personal
METRICO

La solucian definitiva para los problemas
de pérdida u olvido de tarjetas y ficha-
das falsas

Punto Control 5 A es Business Partner
Oficial RSI para la Replblica Argantina

Cerraduras EM, Pestillos,
de Perno y Pulsadores

Pestillo Eléctrico Dual

- Configurable fail sate / secure (INC/NC)
- Acero inoxidable

- Traba regulable

- Diseno simaétrico (reversible)

Elscromagnética Boton de emengencia Boton aperturs Pamo con llave De Perno
I_,J 'L_l '[": [ | Piso 1
ad A 1 [
U ONT !
JTA COM |




Impresion de
CREDENCIALES
. ERARGOE

HDP 5000
% .____.-.‘.L — o=

Los sistamas para imprasion de credenciales FARGO
brindan idenificacion segura, alta calided v definicion,
laminacion de tanetas, /mpresion de hologramas de
sagundad y codificacion de tarnetas de multiples tec-
nologias tales como RFID, ICLASS, Codigo de Barras,
Banda Magnetica y Microchip, haciendo a su empresa
mas Segura, Eficienta v Productiva

DTC 650 PEREONA C30

=
Linea completa @

- 10 afios de experiencia d e p rOd u Ctos - Garantia local

ofreciendo productos HID. : gltﬂﬂk _'l:rspum_hﬁﬂ.
- Mejor servicio y atencidn — - El mejar pracio.
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DISTRIBUIDOR OFICIAL @t ©c@p8aQ
Tel. (011) 4361-6006 \&F\ L)
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Nanocomm S.A.

Nuevo Sistema para
Seguridad Vehicular

|
.eventos

Intersec Buenos Aires 2010

Apertura comercial de la
muestra

M3K Argentina

Entrevista a Juan Manuel Puente,
Coordinador del Departamento
de Planificacion y Control

Olliver Vellacott

Entrevista al CEO de IndigoVision

il e
.eventos

Notifier

Seminario de Productos y
Tecnologia

empresas

RYDSA

Redes y Distribucion S.A.
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.informe central

Paneles de alarma

Caracteristicas y conexionado
2da. Parte

0
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.productos
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Media Relay System

Nuevo producto
para seguridad movil

¥
E 124

.informe central

Reconocimiento de patentes

Sistemas de ANPR en Argentina

yit

Software de los sistemas

de control de accesos

Control de Accesos
Capitulo VIli

-
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180

oL L L1 b
.instalando

Energizador de perimetros
Power Shock

Funcionamiento, instalacion y
conexionado

.empresas

KYMSA

Entrevista a Federico Kistermann,
Socio Gerente

.empresas

True Digital Systems

Entrevista a Carlos Taliano y
Juan Manuel De Rosa

sl o

-.perfil de empresa

Electrosistemas de
Seguridad

Historia, presente y recorrido
por sus instalaciones

* X ok

.normas

Grados de seguridad en las
instalaciones

por Lic. Daniel Banda
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.CEMARA

Boletin Informativo
Afo 2 - Nimero 8

Publicacion Oficial de las
actividades de la Camara de
Empresas de Monitoreo de
Alarmas de la Rep. Argentina
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.informe especial

Cable par trenzado

Estructura, caracteristicas y uso

=~ 152

.tecnologia

Compresion de video

Video en red
Capitulo VII
por Sergio Fukushima

e
Py

La motivacién

Consejos y practicas para la
motivacion del personal

.marketing

Administracion de tiempo y
recursos

por Lic. Augusto Berard
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General Comunications
and Services S.A

www.lantrixgps.com

Lantrix

Equipos GPSpars W 10

>>0ORBISAT-100

\_ >>T-1000 (DUAL)

» Equipo GPS de primera

» GPRS/SMS seguimiento » Cobertura mundial

generacion para AVL. y control de todo tipo Sistema ORBCOMM

de vehiculos.

>> Exclusivo panel de programacion
>> Atendemos a todas las empresas del rubro GPS

>> Cursos de programacion gratuitos a:

_ g - gémara » Permite Micréfono
Accesorios Ry - il S o
h ’ Temperatura

Av. Congreso 5444 (C1431AAW) » Ciudad de Buenos Aires
« www.lantrixgps.com ¢ info@Ilantrixgps.com

] mroumanen.com.an



EQuUIPOS DE AVANZADA
PARA SOLUCIONES INTELIGENTES

Control de RPM

Control de zonas
Frenadas abruptas
Reporte de velocidades minimas y maximas

Tacografo con 134 millones de reportes,
equivalente a 4 afios de grabacion, segundo a segundo

Logistica de viaje, control de choferes
(distancia recorrida, horas trabajadas y ociosas, etc.)

Mayor ahorro y flexibilidad

Conectividad con lectores de codigo de barras, computadoras de abordo, sensores de
temperatura e impresoras, todo en el mismo equipo, con posibilidad de poder
actualizar su configuracion y firmware en forma remota (FOTA)

Caracas Z2673 (C1417DULC) I BUENDOS AIRES - ARGENTIMNA
TEL. (+54 11) 4581-91B2 TeEL. (454 11) 4582-3340 | WWW.GTE.COM.AR




EQUIPOS DE AVANZADA
PARA SOLUCIONES INTELIGENTES

TRAV956 TRASYDSP

Caracas 2673 (C1417DUC)
BUENDOS AIRES - ARGENTINA
TEL. (+54 11) 4581-9182 TeL. (+54 11) 4582-3340

WWWwW.GTE.COM.AR
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.nota de tapa

Nanocomm S.A.

E n ocasion del lanza-

miento del nuevo siste-
ma de seguridad vehicular de
NANOCOMM, empresa argenti-
na lider en comunicaciones
GPRSy localizadores, hablamos
con el Lic. Néstor Gluj, Gerente
del 4rea corporativa e interna-
cional de la empresa.

- ¢{Cual es el diferencial de
Nanocomm en este segmento
de mercado?

- En principio hemos disefiado
este nuevo producto pensadoen
los prestadores de monitoreo de
alarmas, para que puedan ofre-
cerlo a sus clientes, que ya con-
fian en ellos y tienen necesida-
des de seguridad mas alla de sus
residencias, comercios, deposi-
tos, etc. Hay por lo menos tres
segmentos completamente dife-
rentes que necesitan de este ser-
vicio: para recupero vehicular, uti-
lizado por las compaiiias de se-
guro para reducir sus costos de
siniestros, recuperando el vehi-
culo robado; logistica de camio-
nes, para control de rutas, cargas,
robo de mercaderias en transito
y afines; y seguridad vehicular,
que es un segmento NUevo, que
esta creciendo con fuerza en la
region. Este segmento lo atien-
den las empresas de monitoreo,
cercanas al usuario final, al que
le importa su seguridad a bordo
de su vehiculo.

- {Qué prestacion tiene el
ED4550 en este segmento?

- La potencia de esta novedo-
sa solucion se apoya en el Acce-
so Remoto del usuario al posicio-
namientoy comando de su o sus
vehiculos en forma directa, utili-

zando el NanoPhone, aplicacion
celular java o wap, segun el tipo
de teléfono del usuario.Esto per-
mite que el prestador de moni-
toreo se ocupe de la seguridad
en siy que el usuario final tenga
(virtualmente) su auto y el de los
suyos en su celular.Podemos de-
cir que NanoPhone estd tangibi-
lizando lo que a antes parecia
intangible.

- {Quésignificado tiene para
el usuario esa posibilidad?

- Se pueden detectar emer-
gencias (pulsador en el vehicu-
lo) u otras situaciones peligro-
sas, como entrar a zonas con
alta incidencia delictiva. Estos
reportes se envian al software
de monitoreo del prestador via
GPRS,de modo que este los tra-
te de la misma manera que tra-
ta una alarma.

- {Se trata, entonces, de una
solucion integral?

- Seguro. Este servicio estd in-
tegrado al Nanomir, una robusta
plataforma de comunicaciones y
negocios de Nanocomm.El pres-
tador puede instalarla o bien
contratar distintas opciones de
servicio que lo ponen en el ne-
gocio con una simple PC con
Windows® XP. Los costos de esos
servicios son variados y encajan
perfectamente en el negocio.

WWW. rn

basados en la confianza obtenida en su cartera de clientes abonados.

- ¢Es necesario algun soft-
ware complementario?

- Eso queda a criterio del pres-
tador. Puede implementar el
Nanomir en su propio servidor o
servidores para tener contingen-
cia o bien contratar el servicio
para acceder a todo el potencial
de la plataforma sobre la platafor-
ma Nanomir de Nanocomm Ser-
vicios (NCS), lo cual resulta mucho
més econémico, veloz y lo libera
de mantener y soportar vinculos.

- {Cémo funciona la protec-
cion extendida a familiares?

- El usuario podra programar
alertas por exceso de velocidad
para prevenir accidentes de sus
seres queridos.Si corre habré que
reeducarlo, si tiene una frenada
brusca podria ser un accidente y
necesitar ayuda.

-{Como funcionan estas so-
luciones para las empresas?

- Basicamente de manera simi-
lar a la anterior, pero es este caso
los excesos de velocidad, frenadas
y hasta aceleraciones son fuentes
potenciales de multas que conlos
sistemas de scoring podrian cau-
sar inconvenientes a los choferes,
ya sea por los problemas labora-
les y sindicales inherentes. Ni ha-
blar de los ahorros de gastos de
mantenimiento de vehiculos lle-
vando una conduccién racional.

D= T
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La actividad del AVL (localizaciéon automadtica de vehiculos) va ganando espacio en los

prestadores de servicios de monitoreo de alarmas, que buscan diversificar sus negocios

- (Hay mas servicios que
brinda NanoPhone?

- Si, claro, imaginese un canal
de comunicacién y mensajeria
directo con el usuario final, que
élmismo consulta. Se le pueden
enviar mensajes con registro de
lectura, poner un Header (cabe-
zal publicitario) personalizado,
mensajes comerciales con mar-
quesinas deslizantes al pie de
pantalla y muchas otras opcio-
nes. Todo lo maneja y actualiza
directamente el prestador e in-
cluso si los tiene, sus Dealers o
representantes comerciales. Por
eso le dicen al Nanomir una Pla-
taforma de Negocios. Ese fue el
estilo de Nanocomm: generar
herramientas de negocios.

-iEste nuevo producto es
también adecuado para recu-
peroy logistica de camiones?

- Si, tiene todas las funciones
de esos equipos e incluso es full
programable remoto desde la
plataforma, superando a los
equipos con comandos remo-
tos manuales tipo DOS.

- {NanoPhone da acceso re-
moto a otras aplicaciones?

- Por supuesto. Esta integrado
a la Plataforma como los Equi-
pos de Seguridad Vehicular y
también los paneles de los do-
micilios, los que el usuario po-
dra operar desde el lugaren que
se encuentre. La solucién brin-
da al usuario control remoto,
mensajeriay servicios de domo-
tica “esté donde esté”

- {La compatibilidad es total
con todos los paneles o hace
falta hardware adicional?

- Solo es necesaria una placa
econdmica y estamos trabajan-
do con cada una de las lineas
existentes en el mercado. Ya hay
varias funcionadoy por ahora el
cliente tiene que consultarnos
por cada marca. B
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' Una nueva dimension
para sus negocios

.= NANOCOMM

» evolucion que se transmite

Herramienta de comunicacion y negocios que administra todos los equipos

NANOCOMM | NANOCOMM, posee:

SERVICIOS

= Enlace de dable via, con vinculo primario el canal GPRS, y respalda 5MS - SMPE
para altisimo trdfico.

= APN privada, canal sequro sin ataques por bombardeo de paquetes.

« Alta disponibilidad: Cluster SOL con balanceo de carga.

- Acceso web para administrar, programar y controlar trdfico de equipos.

= Administracién y acceso web de Dealers (representantes comerciales).

« NanoPhone: interface para el usuario final.

« Mensajeria y Marketing directo movil para crecer.
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Los equipos Localizadores Vehiculares ED4550 de Nanocomm, permiten al prestador de monitoreo ampliar su

| negocio, ofreciendo a sus clientes este nuevo servicio.

:

| Mucho mds que un sistema de recupero o de logistica de carga, permiten al usuario hacer mds seguro su vigje,
con foco en su seguridad personal y vial,

‘ El sistema colabora en la prevencidn de accidentes y cuidado de la vida registrando y reportando excesos de
velocidad y frenadas o aceleraciones bruscas que pueden significar accidentes o conduccidn peligrosa.

En caso de emergencia, el usuario puede enviar un reporte a la CRA, que ingresa al software de monitoreo como
una alarma mas, accediendo el Operador a la posicién del vehiculo a través de la Flataforma Nanomir

Orientacidn al usuario final, que lo opera desde su celular con el NanoPhaone para:

= Posicionar sus vehiculos,

» Recibir avisos en caso de ingreso a dreas especificas (zonas peligrosas) o egreso de dreas especificas
{salida de la ciudad)

« Partida o arribo a puntos establecidos

» Frenadas bruscas y excesos de velocidad (posible accidente)

« Kildmetros recorridos

La programacion se realiza desde el NanoMir por GPRS, guarda un muy completo registro historico, admite
actualizacidn remota de Midlet, utiliza conectores automotrices y admite micréfono y parlante.
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acial contrel remota ula 120 Welnridad [0t monitoreo hacer mas tangible el

servicio que presta.

Esta aplicacién Java “habla” con la Plataforma Nanomir y da acceso al usuario
a comandar sus paneles de alarma y localizadores Vehiculares desde su teléfono celular.

NanoPhone es personalizable por el Prestador y posee funciones Gnicas de mensajeria directa al usuario final y de
Marketing mévil, para dar avisos al cliente y promocionar servicios y productos.

Comunicador universal GPRS / SMS5 / C5D
« Full data

« Full programable remoto por GPRS

« Cantrol de vida del panel de alarma
reportando su sabotaje o falla

« Carga y controla bateria

« Soporta NanoPhone

« Armado por SMS con clave de usuario

« Fdcil verificacién de vinculo

= Varias opciones de comunicacion GPRS / SMS /CSD / TEL

Nanocomm Argentina - Casa Central
Joaquin V. Gonzalez 5076 | (CT419AYN) Buenos Alres, Argenting | Tel: (+5411) 4505-2224 | Fax: 4504-3582
nanocommananacommweb.com | www.nanocommweb.com



Tecnologia Satelital GPS

Geolocalizadores satelitales GPS

GEO-5

Flexibilidad y eficacia
Programable segun su necesidad

| g—
o gt

Personal Tracking

TR-203

Boton de panico para casos de emergencias

Reporte peridodico o por movimiento

Equipo AVL para vehiculos
TK1000 - AVL

Prestaciones de logistica y seguridad
junto a la mas sencilla programacion

Trendtek S.R.L

Tecnologia, Servicios y Desarrollos aplicados

/

Pedro Mordn 2151 - Cddigo Postal C1419HJA - Ciudad de Buenos Aires - Argentina
Tel: 54-11-4574-4416 Fax: 54-11-4572-6616 E-Mail: info@trend-tek.com www.trend-tek.com



.actualidad

DCM Solution

Expansion y crecimiento

Eclutmn

Continuando con su planificacién para el crecimiento,
DCM ademds de exportar sus productos y tecnologias a
Paraguay, Ecuador, Chile, Bolivia, Uruguay, se propone ga-

nar mercado en Brasil.

DCM Solution, ubicada en
Buenos Aires, Argentina, es
una compania creada para
brindar soluciones al merca-
do creciente de los sistemas
de seguridad, especializando-
nos en el desarrollo, fabrica-
cién y comercializacion de
productos para el area de
control de accesos.

Los lazos comerciales y de
negocios creados por DCM
entre Argentinay otros paises,
permiten que sus productos
se comercialicen en Paraguay,
Ecuador, Chile, Bolivia y Uru-
guay y para este aio proyec-
tan continuar con el creci-
miento sostenido intensifi-
cando los esfuerzos en el ca-

Microfast

nal distribuidor nacional y
afianzando larelaciéon comer-
cial con los representantes en
el exterior.

Una de las metas para este
ano es lograr participacionen
el mercado de Brasil, mision
para la cual laempresa se aso-
Ci6é con el Ing. Ricardo Pérez,
quien através de Lusa Consul-
ting, conredes comercialesen
todo Brasil, los represente.
Este acuerdo comercial inclui-
ra la exportacion de produc-
tos con tecnologias argenti-
nas, desarrolladas por el de-
partamento de ingenieria de
DCM, integrado por profesio-
nales con mas de 10 afios de
experiencia. B

Nuevas instalaciones

Con el fin de brindar a sus clientes un mayor comodidad
y mejores servicios, Microfast funciona en nueva sede, ubi-
cada en Av. Scalabrini Ortiz 564 (C1414DNS), Villa Crespo,
Ciudad Auténoma de Buenos Aires.

Los datos de contacto siguen vigentes:

Tel/Fax: (54 11) 4857-2190

ventas@microfast.com.ar - www.microfast.com.ar

v I S com.ar

IndigoVision

Reunion de actualizacion tecnoldgica

IndigoVision llevd a cabo un encuentro con sus Socios es-
tratégicos en la regién, en el que se presentaron las nuevas
soluciones y tecnologias de la empresa, desarrolladora de sis-

temas IP para videovigilancia.

El lunes 22 de febrero en el
Hotel Melia, Ciudad de Bue-
nos Aires, IndigoVision llevo a
cabo un encuentro con sus
Socios estratégicos en la re-
gién, con el fin de actualizar-
los y presentar sus mas re-
cientes productos aplicados a
plataformas IP de videovigi-
lancia. El encuentro estuvo
presidido por Oliver Vellacot,
CEO de IndigoVision, y José Lo-
pez Martin, Vicepresidente para
América Latina de la empresa.

“Para IndigoVision es de
gran importancia reunirse
con sus socios de negocios
con lafinalidad de mantener-
los informados sobre ultimo
en productos y desarrollos
de la empresa. La capacidad
delos sistemas de alta tecno-
logia de video IP estan em-
pezando a cambiar la mane-
ra en que las instituciones,
gobiernos y empresas ven a
los sistemas de seguridad y
una de las principales nove-
dades es la aparicion de la
tecnologia de Alta Definicion
(HD); expresaron los directi-
vos de la marca.

El encuentro estuvo dividi-
do en dos partes: durante la
primera mitad, el CEO de In-
digovision dio un panorama
acerca de la actualidad de la
empresa, el mercado IP y las
nuevas tecnologias que se
implementaran en el corto
plazo mientras que mas tar-
de, Lépez Martin describié los
nuevos productos y proyec-
tos de la marca. El encuentro
concluyé con una demostra-
cién de productos. B

SISTEMAS DE PROTECCION CONTRA INCENDIO

TECNI TOTAL S.A.

* Ingenieria, Proyectos y Obras
* Sistemas de Deteccion y Alarmas

» Sistemas Automadticos de Extincién

NOTIFIER
FIRE SYSTEMS

Fira-LiTe
ALArmMS inc.

BFM-200

"\ System
& Sensor

* FM-200, CO2, INERGEN, FE-227
» Salas de Bombeos, Sprinklers Red de Hidrantes

* Servicio Técnico

& Simplex  [7{7775%% \ fctaulic

DISTRIBLIDOR AUTORIZADO

DISTREBUIDOR ALTORLZADD

‘ GJ" AMETECA LATINA 5.4

Vs e Libra e e Enamken

Cecilia Grierson 1833 (BI1708AUl) Mordn - Pcia. de Buenos Aires - Repliblica Argentina

Tel./Fax: (5411) 4697-7900 | tecnitotal@ciudad.com.ar | www.tecnitotal.com.ar




EIM Control de Accesos

solution

soluciones de ingenieria

Molinetes

Puertas Giratorias | ~ I

Controladoras Q| 2 {
Software f

Accesorios /

J

Soluciones DCM:
Inteligentes, seguras y con posibilidad de cr ilpjeﬁto

DCM Solution S.A.
Juan de Garay 3942 . (A1636AHH)

O e e et wWWW.Acm.com.ar

info@dcm.com.ar
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Gracias a los dispositivos de alta complejidad que desarrolla Virtualtec, mantener controladas sus flotas,
ya no es un factor de riesgo. Porque a través de nuestros posicionadores satelitales, terminales de datos y
unidades de procesamiento de imigenes, se obtiene informacién precisa de ellos en tode momento.
Sabiendo con exactitud todo lo que ocurre en sus vehiculos, desde que parten hasta que llegan a destino.
Este es el desafio de Virtualtee, el cual afrontamos a través del crecimiento constante de nuestros
productos, teniendo siempre en cuenta la calidad, versatilidad, prestaciones y costos razonables,

Esa es la diferencia. Eso es Virtualtec.

POSICIONADORES UNIDAD DE PROCESAMIENTO
SATELITALES DE IMAGENES

info@virtec.com.ar
www.virtec.com.ar



| para toda el
mundo.

Lantrix

ieneral Comunications and Services S.A
| - WwWw. Iantnxgps com
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ISAT-100 (DUAL)

¥ Equipo GPS de primera ¥ GPRS/SMS seguimiento ¥ Cobertura mundial
generacion para AVL. y control de todo tipo Sistema ORBCOMM
de vehiculos.

/"’
*’ Exclusivo panel de programaclér}/
+ Atendemos a todas las ernpresﬁs del rubro GPS

-ﬂk
« Cursos de prugra;nacién gratuitos a:
mfn@lantnxgps*com
Accesorios >

A Camara »FEBEMI Camara » Permite Microfono
b L1 | Color

» Sensor de
Temperatura

Av. Congreso 5444 (C1431AAW) » Buenos Aires » +54 11 4014-0578
* www.lantrixgps.com ¢ info@lantrixgps.com
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.eventos

Del 1 al 3 de septiembre en La Rural

WWW. rn

Intersec Buenos Aires, que este ano se presentard en Sudamérica a través de la unién de
Seguriexpo y BISEC, llevé a cabo la apertura comercial de la muestra el 10 de marzo, de la que
participaron mds de 100 empresas y se adjudicé el 70% del espacio disponible.

Intersec Buenos Aires 2010

L aseguridad esuntema

global con un enorme
potencial de crecimiento
porque tiene un efecto cada
vez mayor sobre aspectos
importantes de la vida y los
negocios. Por eso, Messe
Frankfurt tiene una platafor-
ma de seguridad compues-
ta por cuatro eventos bajo la
marca global Intersec ala cual
ahora se suma Seguriexpo
BISEC: Intersec Dubai, Intersec
Central Asia, Intersec Tailandia,
Intersec Taiwdn, Intersec Viet-
nam vy la flamante Intersec
Buenos Aires.

Con esta incorporacion,
Intersec Buenos Aires 2010
serd parte de una marca in-
ternacional posicionada en
un calendario mundial lo
que le permitira unificar a
los visitantes y expositores
bajo un mismo concepto y
tener presencia mundial en
los 5 continentes a través de
la red de Messe Frankfurt.

La nueva identidad visual
de Intersec Buenos Aires
cuenta con un planteo con-
ceptual que tiene como pun-
to central a la ciudad de Bue-
nos Aires y se destaca su ex-
pansién hacia otros merca-

dos internacionales dedica-
dos a los sectores de segu-
ridad y proteccion integral.

Como en cada edicion, la
muestra estard organizada
por Indexport Messe Frankfurt
junto con la Cdmara Argen-
tina de Seguridad Electrénica
(CASEL) y la Cdmara Argenti-
na de Seguridad (CAS). Los
organizadores estiman que
contaran con la participa-
cién de 180 expositores y la
visita de mas de 12.000 pro-
fesionales y empresarios del
sector.

Adjudicacién de espacios

El miércoles 10 de Marzo
se realiz6 la adjudicacién de
espacios de Intersec Buenos
Aires 2010 en el Pabellén
Blanco de La Rural Predio Fe-
rial. A la convocatoria concu-
rrieron mas de 100 empresas
pertenecientes al sectordela
seguridad integral y se adju-
dicaron 4.000 metros cuadra-
dos netos de superficie, lo
que representa un total del
70% de espacios comerciali-
zados faltando seis meses
para la apertura de la mues-
tra.Este resultado demuestra
que Intersec Buenos Aires se

Detalles de la Expo

Fecha
Horario
Lugar
Superficie
Expositores
Visitantes

Grupos de Productos

1 al 3 de Septiembre

Miércoles a Viernes de 14 a 20.30

La Rural - Predio Ferial
13.000 m? brutos
180 (estimados)

12.000 (estimados)

Seguridad Electrénica, Seguridad Informatica, Seguridad
Fisica, Servicio de Monitoreo, GPS, Seguridad Vial, Cards,
Extincion de Incendio, Seguridad Industrial, Proteccién
Personal, Proteccion del Medio Ambiente, Seguridad y
Salud Ocupacional, Entidades y Organismos.

posiciona como el evento
mas relevante del mercado
para toda la region.

Antes de iniciarse la comer-
cializacién de los espacios, Fer-
nando Gorbardn, Presidente de
Indexport Messe Frankfurt, ofi-
ci6 de presentador de un vi-
deo clip en el que se recogie-
ron testimonios de exposito-
resy visitantes de la Ultima Se-
guriexpo-Bisec.Posteriormen-
te, Ezequiel Gorbardn, Gerente
de Proyecto de Intersec Buenos
Aires, explicd la metodologia
de adjudicaciény dio comien-
zo con el sorteo.

Algunas de las empresas
que estuvieron presentes en
la convocatoria fueron Bosch
Sistemas de Seguridad, a través
de Alberto Mattenet; Dialer, re-
presentada por Ricardo Mdr-
quez; Simicro, por Julidn Arau-
jo; HID Global, por Pamela
Lavia, Detcon, por Alberto
Alvarez; Selnet, por Adridn
lervasi; Drams Technology, por
Daniel Schapira, Fiesa, por Leo-
nardo Piccioni, Alonso Hnos.
por Jorge Alonso, Intelektron,
por David Walfisch.

También reservaron su lu-
gar para la muestra empresas
como Telecom, Honeywell
Security, Hik Vision, Demsa,
Starx Security, Industrias
Quilmes, Fured, Nanocomm,
DX Control, Isikawa, Adox,
Cautio, Kamef, ConfeCat,
Kimberly Clark, Damianich,
Seguridad del Litoral y Pelco.

Como en anteriores edicio-
nes de Seguriexpo, Intersec
Buenos Aires sera el ambito
ideal para realizar negocios,
entablar nuevas relaciones
comerciales, capacitarse y
discutir sobre tecnologias y
servicios. ®

Para mayor informacién
puede visitar:
wwwintersecbuenosairescomar






EL MEJOR CONTROL REMOTO DEL MERCADO
Honeywell KIT DE RECEPTOR Y TRANSMISOR DE 3 BOTONES, PARA TODAS LAS

MARCAS LIDERES DE CENTRALES DE ALARMA

SE CONECTA AL BUS DE DATOS Y .........NO OCUPA ZONAS

Es el Unice control en su tipo que funciona sin utilizar zonas de un panel de alarma.

Tiene un microprocesadar gque reconoce el bus de datos y se autoconfigura como un teclado
adicional. Se conecta solo con 36 4 cables.

Controles Remotos Robustos y resistentes al agua proveen una larga vida incluso hasta en usos
industriales. De 3 botones o 1 para panico o emergencia.

Funciones:

*Botan 1: Activacion, Activacion parcial, Desactivacion

*Boton 2: 2 salidas simultaneas de refay(pulso y pulso temporizado 3 min)(dependiendo del Modelo)
*Boton 3: Panico-Emergencia medica + Salida de relay programable de SAmp.

*Boton 1: Panico / Emergencia médica.( en C/R de 1 boton)

Compalibilidad de equipos:

Honeywell / Ademco DsC
Moosze Caddx/GE.
Rokonet First Alert

Domo PTZ Exterior de alta velocidad
High die-cast akirninum consiruction

@@ TY-2600DN oo
DayMight = ICR, High resolution of 480 TV Line(Color " "

=E kit Miorisbnapanasiam s Controlador para domos con joystick
Pan 0.0t~1800/S, Tt 001 c~12007S, Preset S006S TY-5800 Prosicice] protesction, support muttiols user suthosty
Programmable 200 presst postions 3-Axis joystick for PTZ control

4 pattern tows, each one wih 180s memaory ”c:"' Rﬂ“""—"l"l““ :'5'3 operate pattern fous
B ctulsing tracks, sach crusing track has 32 presst positions % ising track and presets by OS50 meny
& atarm inputs and 2 cutputs/B Privacy Zones(24 selectable) Cortrel apead dome, PTZ carméda, Makix seflches ard DWVR

RS-485 multiple profocals, Peico-P, Peico-0 compatible Suppodt chamclor ingut, buttony wath back kght
|PS- rated waterpeood Ethernat, R5-485 and RS-232 part

Domo PTZ Exterior de media velocidad Domo PTZ Exterior de baja velocidad
TY-3600DN @ TY-6600DN

= Manual Speed: 0.05c/5 12005 = Mpnual Speed: 0.10%5-20c/5, siepiess speed change
@ 220 presat positions 3 ZoomiSpeed suto matching technology
4 auto cruising tracks | [l ! B4 presst postior
4 groups of auto scanning 4 auto onasing tracks, each track has 32 prese! positions
4 growps of pattem tours, each one with 180s memary 4 groups of patem lows
Timed acthaticn function L Timed actrabion function
Preset position remate adjusted All-waather proct oubdoor design
Support communcation protection Compatible weh Sony, Heach, LG, CNE camens

Muliple instalixtion modes

Sirena de interior inalambrica de 2 vias Sirena de exterior inalambrica de 2 vias
WT4901 WT4911

Caracteristicas del producto
* Polencia de sirena 10548

Caracteristicas del producto . La sirena suena para las siguientes funciones: Alarmas. y
+ Polencia de sirena 8548 confrmacian de armado
PR « La sirena suona para las sigulentes funciones: Alamsas, « Funcionalidad de luz estroboscdpica pam indicar alarmas

en forma visual

P ::;’rll: 4 psTR, dewidrs e wrtradn y waliy, wrieos + Provee lectura de lemperatura exterior ol teckado
2, - _ inalambrico WTS500
~ » Transmie el esiado del madulo incluyendo sabotaje, + Transmile eslados de madulos incluyenda sabotaje v
bateria bajay falla de RF baterta baja
+ Boton do prueba incomporado * Tolalments suparvisada

« Inerruptor de sabotaje do carcasa y pared ﬁ?;ﬁ:;d :: :‘n;:;e;&h::g :::;t: o
i e B Mndmrﬂnnspﬂrslﬂemn \ . Haﬂ‘.ﬁ-ﬂﬂrﬂﬂﬂ'ﬁm . ma

+ frea de gran lamafio pam imprmir el logotipo
iy SU ompresa
» Clasifcacion 1P34
Compatibilidad  Panal inatimbico Alaor Compatibilidad Pane inali mbrico Alexor

Viamonte 1226 -(S52000ETZ) Rosario - Argentina - Tel: (54-341) 4860800 - emall: info@dmasr.com.ar - www.dmasrl.com.ar
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NOTIFIER

D esde 1949 NOTIFIER
se dedica al disefo, fa-
bricacion y distribucién de
sistemas de deteccion y alar-
ma de incendios en todo el
mundo. Siendo una de las
marcas lideres del sector,des-
de 2002 pertenece al Grupo
Honeywell Life Safety,y dentro
de éla Honeywell Fire Systems,
grupo con el que comparte la
misma filosofia de calidad y
prestaciones puestas al servi-
cio del cliente.

Dado el continuo avance
de las tecnologias de detec-
cién deincendios durante los
ultimos anos, cada dia son
mas numerosos los produc-
tos especificos disefrados
para lamaxima efectividad en
proteccion contra incendios,
proporcionando la solucién
mas Optima en cada caso.Esta
situacion, junto con la entra-
daenvigorde nuevas norma-

“Hace unos arios comenzamos a instalar un
nuevo concepto en relacion a nuestros merca-
dos: la empresa ya no mira el mercado regional
en general sino que se enfoca en el mercado
puntual de cada pais, para conocer bien sus
necesidades y dar las respuestas adecuadas”
César Miranda, Gerente General de Ventas
para Brasil y Mercosur

tivas, hace que el integrador
deba estar preparado e infor-
mado de las ultimas noveda-
des. Por eso es que Notifier
pone al alcance de las inge-
nierias, proyectistas y profe-
sionales del sector los Ultimos
avances tecnolégicos en sis-
temas de deteccion y alarma
deincendios,buscando siem-
pre la mejor solucion para
cada caso en particular.
Todos los productos Notifier
disponen de certificaciones
emitidas por los organismos
internacionales mas prestigio-
sos,como LPCB,VdS,BOSEC,UL-
FM y CPD. La constante inver-
sién en 1+D,compromiso inde-
clinable de la marca, permitié
el desarrollo constante de
nuevos productos empleando
las tecnologias mas modernas
y la sitda en una posicién des-
tacada en innovacién dentro
de su segmento.
Precisamente el compromi-
so con las nuevas tecnologias
y el permanente apoyo a sus
clientes gener6 un encuentro
de dos dias entre la empresa
y los distribuidores,que se lle-
vé a cabo en el Hilton Buenos
Aires, el 11y 12 de marzo. Este
encuentro conté con la parti-
cipacion de los distribuidores
Notifier de Argentina y Uru-
guay -durante la primera jor-

Mds de medio siglo
desarrollando tecnolo-
gias para la deteccion
de incendio hacen de
NOTIFIER una marca
con experiencia y
solidez en el mercado
global. Su preocupacion
por la inversion en
nuevos productos y el
constante soporte a sus
Partners locales, en
tanto, la posicionaron
como lider en el sector.

nada-y sus clientes.

Paul Harris,Vicepresidente
Internacional de la marca;
César Miranda, Gerente de
Ventas para Brasil y Merco-
sur; John Nino, Director Co-
mercial para América Latina
y el Caribe; Ademir Santos,
Soporte Técnico para Lati-
noameérica; Germdn Sdnchez;
Gerente de Ventas para el
Mercosur y Peru; y Merce
Sune-Weaver, Gerente Inter-
nacional de Marketing y Co-
municacion fueron los re-
presentantes de la empresa
presentes en nuestro pais.

El seminario

Dividido en dos jornadas,
una para distribuidores y
otra para clientes, el semina-
rio llevado a cabo en nues-
tro pais tuvo como proposi-
to principal el contacto en-
tre Notifier y quienes tienen
la mision y responsabilidad
de posicionar la marca en
nuestro mercado.

Asi lo destacé Germdn
Sdnchez: “La idea es hacer un
evento anual llevando a nues-
tros clientes informacién so-
bre nuevos productosy tecno-
logias, con sus aplicaciones, y
aprovechar para conocer de
boca del consumidor sus ne-
cesidades, con el fin de poder

Continda en pdgina 40



La Serie ONYX de NOTIFIER
de Paneles Inteligentes de Control de Alarmas de Incendios

NOTIFIRE-NET

+ Control y Comando Unificado
* Flexible, Expandible, Compatible con Versiones Anteriores
» Avanzando la Seguridad contra Incendios y Seguridad de Vidas mediante Tecnologia

ma an NOTI-FIRE-MET mantiene su programaci
en forma cohesiva, como parle de una red unica

ONYXWorks es una estacidn de trabajo de un punto-de-control Unico, que integra |

. usted pued
; uliliza un formato de 1 1 e INSirucCcio
7 0s. Eslo qu transmite la informaci
es. El enfoque integrado | a la gestién de incendios

DETCON @NOTlFlER”‘

by Honeywell

DISTRIBUIDOR OFICIAL Bulnes 1569 {E'I 176ACC) Buenos Aires - Argentina
Tel. 4823 1221 - info@detcon.com.ar - www.detcon.com.ar
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PROTECCION COMNTRA INCENDIOS

SOMos una empresa joven que cuenta can profesionales de
larga trayectoria en &l rubro de la Proteccidn conlra incendio,

Somos distribwidores oficiales en la Argentina de los sislemas de
extincidn CHEMETRON FIRE SYSTEMS y de los sistemas
de dateccidn de incendio por aspiracidn XTRALIS - VESDA.

Trabajo an equipo, excelencia y calidad son nuestros prncipales
objelivos, que se ven reflgjados ante la eleccion de nuestros clientes.

-

P

Fire Systems™

" PAY vereceio e mcen
VESDA
» xtralis.

VESDA
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e 'URED

PEDTEEC[IﬂN, SEGURIDAD ¥ CONFORT
DE ULTIMA GENERACION A SU ALCANCE

I

& SYsTem - -

D SENSOR g - =
NOTIFIER . @
by Honeywell .

- Disefio e inslalacién de REDES CERTIFICADAS
para Vioz, Datos y Video.

- Cableado estructurado sobre UTP, Fibra Optica

- b

- Armarios y Racks

Charlone 1351 (C1427BYA) - C.AB.A.
Tel/Fax: (54 11)4555-6464 - info@fuegored.com



Desde el afio 2001 hemos desarrollado nuestro proceso de expansion incorporando fecnologias
para ofrecer la mejor solucién en Sistemas de Comientes Débiles.

Utilizamos producios de alta gama y poseemos una amplia expenencia en la implemenfacion de Sistemas
de Deteccion de Incendio, Seguridad Electronica y Gerenciamiento de Edificios,
o que garantiza instalaciones confiables y eficientes.

- e |1|ﬁ\_'f

Honeywell - . =iy

L-FIELD

Distribuidor Oficial

@NonFlER@

by Honeywell

FURED - Fuego Red S.A. info@fuegored.com
www.fuegored.com EXTINRED S.A. info@extinred.com.ar
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Paul Hatrris, Vicepresidente
Internacional, César Miranda,
Gerente de Ventas Brasil y Mercosur;
Germdn Sdnchez; Gerente de
Ventas para el Mercosur y Peru;
Merce Sune-Weaver, Gerente
Internacional de Marketing y
Comunicacion; John Nino, Director
Comercial para América Latina y el
Caribe y Ademir Santos, Soporte
Técnico para Latinoamérica.

mejorar nuestros servicios ha-
cia ellos.El concepto principal
es seguir transmitiendo tec-
nologia a nuestros usuarios”

El concepto de nuevos
productos y tecnologias es
una constante en la empre-
sa."Muchos de nuestros pro-
ductos son nuevos, compa-
rados con otras marcas, ya
que son productos que tie-
nen menos de tres afos en
el mercado. Nuestra nove-
dad masreciente es el detec-
tor de cuadruple tecnologia’
senal6 César Miranda.

“Hace unos aflos comenza-
mos a instalar un nuevo con-
cepto en relacién a nuestros
mercados: la empresa ya no
mira el mercado regional sino
que se enfoca en el mercado
puntual de cada pais, para co-
nocer bien sus necesidades y
poder respuestas adecuadas
a ese mercado. Antes hacia-
mos un evento para Latino-
américa,donde juntdbamos a
todos nuestros distribuidores.
Hoy queremos hablar directa-
mente con los clientes de Ar-
gentina y no solo para referir-
nos a tecnologia sino paraque

“El nivel de compromiso de nuestros distribuidores en
el pais es realmente muy grande. El posicionamiento
que lograron de la marca en poco tiempo es muy
notorio, no tenemos para ellos mds que elogios”
Germdn Sdnchez, Gerente Regional de Ventas
para el Mercosur y Peru

sepan que estamos aqui para
apoyarlos, darles respuestas y
conocer sus necesidades. Que
conozcan a nuestra gente,
quienes son los encargados de
llevar sus inquietudes ante las
maximas autoridades de la
empresa en Estados Unidos’
destacé el Gerente de Ventas
para Latinoamérica.

- ¢Qué recepcion tuvie-
ron por parte de los distri-
buidores?

(Germdn Sdnchez) - Hasta
ahora la recepcion fue exce-
lente, ya que ellos tienen la
posibilidad de estar hablan-
do directamente con repre-
sentantes de la empresa, sin
intermediarios, algo que de
otra manera seria inviable.
Nos damos cuenta que estan
conformes con algunas nove-
dades que estamos presen-
tando.Por nuestra parte, cree-
mos que es muy positivo ha-
cerles saber que la empresa
estd presente y que los apo-
ya en sus proyectos.

(CésarMiranda) - Inicialmen-
te programabamos estos en-
cuentros cada dos afos pero
seguramente eso se cambiara,
ya que luego de estas jornadas
vamos a hacer una evaluacion
sobre lo que piensan los cli-
entesacercadeestetipodere-
uniones y luego evaluaremos
su periodicidad.

(Germdn Sdnchez) - El nivel
de compromiso de nuestros
distribuidores en el pais es
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realmente muy grande.El po-
sicionamiento que lograron
de la marca en poco tiempo
es muy notorio, no tenemos
para ellos mas que elogios.

(César Miranda) - Tenemos
la intencién de seguir incre-
mentando nuestra participa-
ciénenelmercado local y por
eso es que estamos hoy pre-
sentes.Los objetivos de creci-
miento, tanto en Argentina
como en Sudamérica, estan
directamente ligados al apo-
yo que les demos a nuestros
partners locales. La respuesta
que tenemos de ellos junto
con el posicionamiento de la
marca indican que vamos por
el camino correcto.

NOTIFIER

Para el seminario llevado a
cabo en nuestro pais llegaron
dos de las maximas autorida-
des de laempresa:Paul Harris,
Vicepresidente de la Compa-
fia,y John Nino, Managing Di-
rector para la region.

“La empresa esta presente
aqui desde principios de
l0s'90, si bien durante los ul-
timos 20 afos es una marca
lider en otros puntos del glo-
bo,aquino era una marcatan
fuerte ni conocida. Para in-
crementar esa participacion
aqui Notifier desarroll6 nue-
vos productos, mejorando
muchisimo su performancey
elevando su calidad.Comen-
z6 a trabajar para fortalecer
los canales de distribucion,
llevando a cabo seminarios y
presentaciones. También in-
crementamos la participa-
cién en ferias y exposiciones
de la regién, dando soporte
anuestros socios locales y te-
niendo un contacto directo
con los usuarios. Esa politica
fue dando resultado y hoy
vemos los resultados: una
marca fuerte, reconocida y
con alta participacion en el
mercado’ senala Paul Harris.

Hoy Notifier esta ligada a
Honeywell pero con una par-
ticularidad: su nombre per-
manece. Esto lo explica el vi-
cepresidente de la compania:
“Notifier es una marca muy
fuerte en los mercados globa-
les, tanto que cuando es ad-
quirida por Honeywell, junto

Continta en pdgina 44




FireNET™Plus Nuevo

Central de un lazo

Lo detectores
i hlllnu E
Hehiki SO0 —

hechos on
Estadods Unidos Made in B LE5A

Hochiki
VoiceMet ™

Un nuevo y potente sistema analogico
direccionable de alarma contra
incendios para instalaciones pequenas
y medianas, uno o dos lazos, 254
puntas. Pueden ser conectados en red
hasta un total de 64 nodos y puede
interconectar sistemas convencionales.
Disponible con comunicador digital de
alarma integrado (DAC). Facilmente
programable por medio de software
basado en Windows.

FireNET ™ Plus — Mayor memoria y
flexibilidad a un precio competitivo,
con la confiabilidad superior de
Hochiki.

AHOCHIKI

Hochiki Ameérica es un desarrollador y

fabricante de sistemas de alarma de
incendios y sensores, dando lo
maximo en calidad y pruebas,
brindando asi la maxima confianza.

Hochiki Ameérica fabrica sus detectores

en los Estados Unidos.

@

N/

Lanzamiento
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Hasta un total
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Proximamente
Software
Grafico

Los procedimientos de control de calidad
de Hochiki América son los mas altos,
produciendo un nivel de confiabilidad sin
precedentes en la industria.

APPROVED

@

La serie de paneles de control de
incendios direccionables FireNet™ y
FireNet™Plus establecen un estandar
dificil de encontrar en ningun otro lugar.

Av. Corrientes 4969 r (Cl414AJC) Bs. As., Argentina
telefax: (54-1) 4857-086l (lineas rotativas)
e-mail: ventas@simicro.com # www.simicro.com
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Un mundo de soluciones

Sistemas de Deteccion y Alarmas de Incendios
Sistemas de Deteccion de Humo por Aspiracion Forzada
Sistemas de Deteccion y Alarma de Incendios de uso Naval
Sistemas de Extincién Automatica de Incendios (Agentes gaseosos)
Circuito Cerrado de Television
Mantenimiento Correctivo y Preventivo de Instalaciones

Asesoramiento, Proyectos e Instalaciones

Fire Systems™

WWWw.isolse.com.ar
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Muevos Detectores de
llama inteligentes, con

conexion directa al lazo.

Tecnologia UV IR® e IR?

Avenida La Plata 1213

C.A.B.A. - Argentina
TelFax.: 54 11 4922 5920

La gama mas amplia en dispositivos analogicos digitales,
Discovery ofrece una dimension adicional en deteccién

M M‘c réa

Los Sistemas de Deteccion de Humo por Aspiracion Forzada,
icra de alta sensibilidad, minimizan riesgos cuando es
imperioso un aviso temprano. Sensibilidad autoajustable.

de incendios, de gran adaptabilidad a las condiciones
cambiantes y proteccion contra falsas alarmas

Driois

Rango convencional de tecnologia superior.
Posee caracteristicas hasta ahora solo
encontradas en detectores inteligentes.

Aprobados para uso naval y atmosferas explosivas.

- Dl .

Fire Systems™

Sistemas de Extincion Automatica de Incendios por Agentes
Gaseosos, una clara opcion de proteccién por métodos limpios

y seguros

evos Productos...

klasori o
oF]

Avisador manual combinado con sirena operado
a bateria. No requiere cableado. Sencillo de
instalar. Permite interconectar hasta 12 avisadores.
Una solucion éptima para aquellos lugares
donde es necesario un aviso de alarma y
resulta impracticable una instalacidn tradicional.

isolse ¥

ingenieria y soluciones en seguridad
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/
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Mantenimiento
Correctivo y
Preventivo
de Instalaciones

contacto@isolse.com.ar

www.isolse com.ar
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a empresas como Ademco o
FBIl, éstas perdieron su nom-
bre para pasar a denominar-
se sencillamente Honeywell.
Notifier,en cambio,estaba tan
bien posicionada que pelea-
mos para que no desapare-
ciera y por eso es que la em-
presa adquisitora decidié que
fuera Notifier by Honeywell”

“En América Latina,desde el
norte de México hasta Tierra
del Fuego sin dudas tenemos
como empresa la mayor par-
ticipacion del mercado.Duran-
te muchos afos trabajé para
empresas que competian di-
rectamente con Notifier y era
realmente muy complicado
destronar a la marca. Definiti-
vamente en el segmento high-
end, con productos que cum-
plen con estandares UL, FM,
etc, sin dudas es la de mayor
participacion en el mercado;
destaca John Nino.

- {Cuales fueron las es-
trategias para lograr ese
posicionamiento?

(John Nino) - Los distribui-

dores sin dudas son la clave
de nuestro éxito en la re-
gion. Como todos, segura-
mente hemos tenido erro-
res de los que por suerte he-
mos aprendido rdpidamen-
te, pero sin dudas los distri-
buidores locales son lo me-
jor que tenemos. La gente
que conforma Detcon, Fue-
go Red y Johnson Controls
suman muchisima expe-
riencia en sistemas contra
incendios y son,ademas, re-
conocidos por sus pares en
el mercado local.

(Paul Harris) - Un factor que
contribuyd también al posi-
cionamiento de la marca es
brindar el soporte y el mate-
rial en idioma local. En Latino-
américa fuimos uno de los pri-
meros en traducir los manua-
les y datasheets al espanol y
portugués,lo cualfacilitala co-
municacién y por otra parte,
tenemos certificaciones loca-
les de cada pais en los que es-
tamos presentes.Con esto In-
tentamos darlealamarcauna
fuerte impronta local.

“El intercambio con nuestros distribuidores
enriquece a la dos partes, ya que podemos
lograr desarrollos especificos para mercados
puntuales, como el industrial, en el que tenia-
mos poca participacion y gracias a estos desa-
rrollos estamos ingresando con mds fuerza”
John Nino, Director Comercial para
Latinoameérica y el Caribe

- ¢Qué analisis hacen el
mercado argentino?

(John Nino) - Argentina es,
en general, un pais muy res-
petuoso de las normas, que
exige certificaciones a la
hora de elegir un producto.
El intercambio logrado con
nuestros distribuidores aqui
enriquece a las dos partes,
ya que podemos trabajar en
desarrollos especificos para
mercados puntuales, como
el industrial, por ejemplo,en
el que teniamos muy poca
participacidon y que gracias
a estos desarrollos estamos
ingresando con mas fuerza.
No es un proceso de un dia
para el otro, pero tomado
con responsabilidad y enfo-
cando esfuerzos, se logran
hechos realmente benefi-
ciosos.Logramos productos
un poco mas acotados pero
funcionales a esa aplicacion
especifica. Eso nos posibili-
ta mayor participacion con
nuevas alternativas. La opi-
nién del cliente es muy im-
portante para poder lograr
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esto. Notifier ha sido muy
consciente de la importan-
cia del distribuidor local, por
eso es que los apoya y escu-
cha permanentemente. Sin
dudas una de las claves para
tener una gran participacion
en el mercado argentino.

- {Cudles son los proyec-
tos para la region?

(John Nino) — Queremos
incrementar nuestra partici-
pacién en el mercado, para
lo cual seguramente este-
mos incorporando mayor
numero de personal, que
ayuden a nuestros socios lo-
cales. No significa esto que
vayamos a buscar nuevos
distribuidores sino que des-
tinaremos mas personas a
ayudarlos. Con esto logra-
mos que nuestro distribui-
dor se sienta respaldado y
quessu cliente tengala segu-
ridad de un soporte directo
de fabrica para llevar ade-
lante su proyecto.

(Paul Harris) - En épocas
dificiles, como el aino pasa-
do, Notifier mantuvo su po-
litica de inversion en tecno-
logia y desarrollo de nuevos
productos, manteniendo a
todo su plantel. No reduji-
mos ni los recursos ni el per-
sonal, entendiendo que de-
biamos estar preparados
para cuando el mercado vol-
viera a sus causes normales
y creo que pronto veremos
los frutos de ese trabajo.
Cuando muchos de nues-
tros competidores estan re-
duciendo tanto su personal
como sus recursos para el
area de marketing, Notifier,
por el contrario, sigue apos-
tando fuerte a la capacita-
cion. Una prueba de ello es
el evento realizado en Ar-
gentina. |

“Aun en épocas de crisis NOTIFIER mantuvo su
politica de inversion y desarrollo de nuevos
productos, manteniendo a todo su plantel. No
redujimos ni recursos ni personal entendiendo
que debiamos estar preparados para cuando el
mercado volviera a sus causes normales”
Paul Harris, Vicepresidente
Internacional
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Porteros Eléctricos con y sin Video #
Alarmas #

Circuito Cerrado de Television #
Deteccion de Incendio #

Control de Accesos #

Fabricacion de Dispositivos #

Grabacion y Transmision de Imagenes #



BEAM1224 y BEAM1224S

Los detectores de haz proyectado son
ideales para la protecclon de grandes
espacios donde otros dispositivos de
deteccion de humo son dificiles de

instalaryrepresentancostos adicionales
para realizar su rmantanimienta.

Supervision de sistemas de

rociadores

Dispositivos para monitorear el estado de
apertura ocierre de las valvulas, [a presion
del sistema ¥ el flujo de agua en la red.
Esta linea incluye modelos aptos para suU
emplea en ambientes peligrasos,

Avisadores Manuales
Es una completa gama de MCP que
permite ser utilizados en una amplia
variedad de aplicaciones, Sus principales
caracteristicas somn:
- Dispositivos de interior y exterior
- Simple y doble accidn
- Elemento flexible o rotura de cristal
Contactos simples o dobles
Variedad de colores

ECO1000 Detectores
convencionales de humo

Linea evolutiva de detectores
convencionales que incarporan
tecnologfa  de  microprocesador
con avanzados algoritmos que los
hacen mas eficientes e inmunes a
falsas alarmas. Esta gama incluye un

SpectrAlert Advance
Notificacion audiovisual

Linea completa de dispositivos para
natificacidn audible y visible
- Montaje en techo o pared
- Dpciones para interior o exterior
Color Rojo o Blanco
- Voltaje operativo 12y 24 Y

modelo Potencia +58dB

Deteccion de Humo por Aspiracion

Los sistemas de deteccion por aspiracion son una manera eficaz de proporcionar
alerta temprana para la proteccién de equipos de alto valor y dreas criticas, también
son un métado eflcaz para proteger grandes espacios ablertos v dreas gue son
inaccesibles o dificiles de proteger con otros sistemnas tradicionales.

Los sistemas ASD v LASD de System Sensor operan analizando muestras de alre
tomadas a través de una tuberia de hasta una longitud de 100m. El hurmo es aspirado
a traves de pequenos orificios situados a lo largo de la misma v entran al detector
mediante un sisterma de aspiracion integrado. Estos dispositivas estan disefados
para captar la presencia de humo en la fase Incipiente de un Incendio, poseen
una sensibilidad superior a la deteccion empleando sensores convencionales o
analdgicos

Caracteristicas

- Emplea sistema de deteccion
Pinnacle Laser de System Sensor

- Sensibilidad configurable desde
0.03% - 3.33% OB5/M

- Modelos de uno o dos canales

- Velocidad del flujo de aire ajustable
¥ visualizacion del estado

- Volftaje de operacidn 18 a 30 VCC

- Rango de temperatura -10°C a +55°C

@ SENSOR

System Sensor Latin America
Carkos Pallegrin 179 pise 9 - Cludad Autdnoma de Busnos Aires - Argonting
Tel: (+54 11) 4324-1909
systemsensorla@systemsensor.com
www.systemsensor.ca



SEGURIDAD ELECTROMNICA

Distribuidor Oficial P A R A D O X
F I E A Av. de los Incas 4154/6 (1427) | Ciudad Auténoma de Buenos Aires
TellFax: +54 11 4551.5100

www.fiesa.com.ar | recepcion@fiesa.com.ar

Nuevos sistemas para
deteccion de incendio

SElE W/ugﬁ @@{ﬁ GE

i | L T
Los sistemas inteligentes de incendio y proteccidn de vida Vigilant de GE ofrecen deteccion
inteligente, direccionamiento electronico y mapeo automdtico de dispositivos. También ofrecen
conectividad Ethernet upc!unal para diagndsticoy prugra ma:ldn Héplda lnstalac!ﬁn
d Ir B '

ntesy dos salidas de sirena Clase B,
- Ofrece 1 Circuito de Lazo Clase A o Clase B que soporta hasta 250 direcciones de dis

inteligentes. Puede afiadirse un segundo Circuito de Lazo de 250 dispositivos Iﬂlﬂﬂr
capacidad total del sistema hasta 500 direcciones. El panel incluye 4 salidas de

Clase B,
Consultar por toda la linea V-Series de IJI'MI.IttﬂS Vig

Ambaos paneles admiten los productos
del sistema analogico Vigilant
brindando una familia de detectores
direccionales, anunciadores remotos,
tarjetas opcionales y madulos

analégicos inteligentes.

FireShiele

La linea FireShield, es una familia de centrales de
sefializacidn y extincion de incendio convencional.
Disponible en 3, 5 y 10 zonas.

Moderno disefio . Ficil instalacidn y programacion.
Indicacion de alarmas y fallos mediante LED
personalizado para cada grupo de detectores.
Circuito de deteccion y notificacion supervisados.

Modulos Adicionales:

EST-F5302G: 3 Zonas Clase B, 2 Salidas de Sirena o dispositivos de Notificacion Clase B.

EST-F5502G: 5 Zonas Clase B, 2 Salidas de Sirena o dispositivos de Notificacion Clase B; o 2 Zonas y
Clase A, 1 Salida de sirena Clase A. 1

EST-F51004G: 10 Zonas Clase B, 4 Salidas de Sirena Clase B; o 5 Zonas Clase A, 2 Salidas de dispositivos
de Notificacion Clase A,
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Entrevista a Carlos Taliano y Juan M. De

www.tdsintl.com

E n 1995 el pais estaba inmerso en grandes cambios: la

apertura de la economia, la liberacion de los mercados,
la libre competencia y una vertiginosa modernizacién de la
tecnologia proyectaban un futuro prometedor.

En ese contexto, se reunié un grupo de profesionales con
un objetivo claro: afrontar el desafio que presentaba un mer-
cado complejo y de creciente dinamismo, donde los factores
criticos a considerar habrian de ser la innovacién tecnolégica
y la calidad del servicio.

Nacié entonces True Digital Systems, histéricamente relacio-
nada con la proteccion contra fuego y asi concebida por su
fundador, Héctor Festa. A lo largo de los afios, durante su admi-
nistracion, TDS no solo se posiciond como un referente en el
mercado nacional sino que impuso su nombre en mercados
como el de Chile, Pery, Brasil y Uruguay, en éste ultimo a través
de un socio local.

«Queremos retomar esa senda. Sabemos como llevaba
Héctor la empresa y lo que logré. Nuestros contactos con él
fueron puntuales y cada uno por distintos motivos, pero si hay
algo que nos impresiond favorablemente -y lo comentamos
durante los anos que llevamos de relacion- es la pasion y la
vocacion del fundador de TDS por lograr de ella una marca
reconocida por valores como la honestidad, la idoneidad vy,
fundamentalmente, la calidad de sus productos y servicios».

De esta manera cuenta Carlos Alberto Taliano, actual Pre-
sidente de True Digital Systems, que junto a Juan Manuel
De Rosa, Vicepresidente,comparten afios de trayectoria con-
junta, el desafio de reinstalar a la empresa como marca fuerte
en el mercado, primero local y luego internacional.

Tras el deceso de Festa y ante la falta de esa conduccion tan
personal como acertada, la empresa quedé en manos de su
muljer, Graciela Convertiquien,al poco tiempo,comenzé a sentir
la necesidad de alejarse de la empresa, buscando personas
capaces de hacerse cargo de una nueva etapa.

«Nuestro contacto y trato con la familia Festa data de mu-
chos anos. Se trata de una relacién de amistad con algunos
integrantes que luego comenzd a trasladarse al plano comer-
cial. Sabiamos de la intencién de Graciela de dejar los cargos
ejecutivos de TDS en otras manos para dedicarse exclusiva-
mente a su familia. Sin embargo, hoy sigue siendo una de las
socias, lo cual demuestra la relacién de confianza y la afinidad
de ideas existente entre ambas partes», sefala De Rosa acerca

“Queremos volver a hacer de TDS

una marca fuerte y reconocida
en el mercado, tal como lo

e marca su trayectoria”

Carlos A.Taliano, Presidente

Nueva gerenciay mds unidades de negocios para una em-

presa pionera en el mercado de la sequridad electrdnica,
TDS. Historia, presente y futuro de un nombre que quiere

volver a ser una «marca registrada» para el sector.

de la actualidad de la empresa.

«Hoy estamos en una nueva etapa, conociendo a nuestros
clientes y trabajando para sumar nuevos proyectos. Ademas,
dada la actualidad del mercado, donde la integracién de sis-
temas es casi prioritaria, no podemos quedarnos solo en el
rubro incendios sino que apostamos a sumar unidades de
negocios que nos posibiliten ofrecer soluciones integrales»,
explica Taliano acerca de sus desafios al frente de TDS.

Uno con perfil netamente técnico, Taliano,y otro con mayor
expertise en lo comercial, De Rosa.Ambos se propusieron reins-
talar el nombre TDS como marca registrada.

«Es una tarea que requerira de todo nuestro esfuerzo y co-
nocimientos, basicamente por dos factores: el nimero de
empresas ya consolidadas en el mercadoy el terreno que per-
dié TDS ante ellas en el ultimo tiempo», explica Taliano.

«Sin embargo, estamos trabajando y apostando fuerte al
futuro. Por eso es que decidimos que TDS tenga también sus
unidades de negocios en otros sectores de la seguridad,como
control de accesos, intrusiéon, CCTV, etc., para poder ofrecer a
nuestros clientes y potenciales clientes un abanico de opcio-
nes que les resulte atractivo y los libere de buscar un provee-
dor distinto para cada rubro», dice De Rosa acerca del futuro
de la empresa.

(Consideraron presentarse en Intersec como modo de vol-
ver a «presentar en sociedad» a TDS? «<Hoy no, veremos en el
futuro. Estamos abocados a una tarea de reconstruccién de
alianzas, lo cual se lleva todos nuestros recursos. Sin dudas es
una buena opcidn, pero quedara para mas adelante, cuando
gran parte de esta tarea inicial esté, cuanto menos, bien enca-
minada», explican ambos directivos acerca de la ausencia de
True Digital en la préxima exposicion de seguridad.

Otro factor fundamental en TDS fue siempre el trabajar con
primeras marcas. «Sin dudas -asegura Taliano- ese fue un dis-
tintivo que por fortuna también podemos ostentar, ya que
continuamos con nuestra distribucion de Notifier y Vesda,
empresas que brindaron todo su apoyo aun en épocas com-
plicadas para TDS».

«También estamos en conversaciones con primeras marcas
globales en otros rubros -adelanta De Rosa-,alianzas que proxi-
mamente estaremos en condiciones de anunciar y que sin
dudas contribuirdn a que el nombre de TDS vuelva a ser consi-

derado un sinébnimo de calidad». |
ir \

e

“Estamos comprometidos con esta
nueva etapa, en la que debemos
ratificar la confianza de nues-
tros proveedores y clientes”

Juan M. De Rosa, Vicepresidente



DS)

TRUE DIGITAL SYSTEMS

NOTIFIER

FIRE SYSTEMS.

EGaNANGIE DE

ACCESOS y

- @




monitoreo en tiempo real
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Mas que productos,
la solucion adecuada...

AlVerMedia

NV5000

Placa de grabacion y monitoreo
4 entradas de video 100/120FPS

Soft AVERMEDIA espanol

m Entradas de video: 4 (Apilable hasta 16 Entradas)
m Entradas de camara IP: 4

m Entradas de Audio: 4 (Opcional)

m Vel. de reproduccidn (NTSC/PAL): 120 [ 100 fps

m Vel. de grabacion (NTSC/PAL): 120 [ 100 fps

m Formato de video: H.264 | MPEGy [ MJPEG

m Modo de Compresién: Software Comparison

m Resolucion de video:
PAL: 352x288, 640x480, 7204288, 720x576

m Salida de TV
m Sistema Operativo: Windows XP/Vista

m Opcional: Placa extensora de 12 canales de Video

Soft compatible con las peincipales marcas de cdmaras 1P: ACTI, AMRLINK,

NV7480
Placa de grabacion y monitoreo
16 entradas de video 400/480FPS
4 Entradas de audio
Soft AVERMEDIA espanol

m Entradas de video: 16 (Apilable hasta 32 Entradas)
m Entradas de audio: 4
m Vel. de reproduccion: (NTSC/PAL): 480/400 fps (D1)

m \Vel. de grabacion:
(NTSC/PAL): 480/400 fps (CIF), 120/100 fps (D1)

®m Formato de video: MPEGy

®m Modo de Compresion: Hardware Compression

®m Resolucion de video: PAL: 352x288, 7201288, 7205576
m Interfase: PCI

m Salida de TV: Auto scan/ Alarm TV out

m Dimensiones: 165X105mm.

m Sistema Operativo: Windows XP/ Vista

AMTE, APPRO, ARECONT, ASOMNI, AVERDIGI, AVICO, AXIS, BOSCH, CANON, DENTEC, D-LINK, DYNACOLOR, ETROVISION,

EYEVEEW, HIKVTSION, HUNT, ILINK, ICANTEK, BPD, IQINVISION, MOEVE, IWC, LEVEL-ONE, LILIN, LINKSYS, LUMENERA, MESSOA, MOBOTIX, NIFPONSEK], PIXORD, PANASONIC, PELCO, SAMSUNG, SANYD,

SONY, TOSHIBA, TRUEN, VEDQ, VIVOTEX, YORD, TAVID, et

www.dvr-store.com.ar

OI1.3535.CCTV (2288)

info@dvr-store.com.ar / 011.15.5577.CCTV (2288)
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Entrevista a Juan Manuel Puente

uanmanuel@m3kargentina.com.ar

J uan Kiektik y Ernesto Mayer fun-

daron hace cinco aflos M3K Argen-
tina, empresa dedicada a la provisién de
tecnologia para circuito cerrado de tele-
vision. En esos inicios, el foco no estaba
puesto en la atencion al sector profesio-
nal sino en la venta de productos a través
de Internet. A medida que la empresa se
fue posicionando en el mercado y forta-
leciéndose en el canal para integradores,
se armd una estructura de negocios ba-
sada en atencién mas personalizada y el
trabajo constante para lograr la fideliza-
cién de ese canal.

Desde el érea de Planificacion y Con-
trol de Gestion de M3K, a cargo de Juan
Manuel Puente, se trabaja, precisamen-
te, para mantenery fortalecer ain més esa
relacién. Con él hablamos acerca del pre-
sente y la proyeccién de la empresa.

- Ganado un nombre en el mercado,
ipor qué eligen productos genéricos
por sobre la representacion de marcas?

- El core business de M3K es la distribu-
cion de productos genéricos de CCTV.
Desde el inicio de la empresa se trabajé
con este tipo de productos y los resulta-
dos son 6ptimos. Siempre esta la posibi-
lidad abierta de representar alguna mar-
ca y de hecho, se han tenido conversa-
ciones informales con alguna pero nues-
tro fuerte es la importacion de produc-
tos genéricos. Trabajamos de manera
permanente con nuestros proveedores
para lograr una relacién de costo-pres-
tacion optima, ofreciendo la mejor tec-
nologia a precios razonables.

- ¢Incluyen entre sus productos tec-
nologia IP?

- Hoy nos enfocamos en productos
analdgicos, no es nuestro perfil el comer-
cio de productos IP como tecnologia dis-
tintiva de la empresa. Hacemos un per-
manente analisis segmentado de nues-
tro mercado y los resultados dicen que
la tecnologia analégica es lo que nues-
tros clientes requieren. Si bien hay casos
en que nos solicitan productos con tec-
nologia IP, y como Empresa responde-

M3K Argentina

Nacida hace 5 anos como vendedora de productos por internet,

mos, nuestro fuerte sigue siendo la tecno-
logfa analdgica.

- {Cuales son las estrategias para dis-
tinguirse frente a la competencia?

- Creo que hay algunas variables que no
deben dejarse de lado a la hora de esta-
blecer la diferenciacion de la competen-
cia: el precio y su relacion con la calidad.
Uno de los factores competitivos es la ca-
lidad de los productos genéricos, por eso
M3K siempre esta requiriendo a sus pro-
veedores mayor calidad. Otro de los fac-
tores importantes de diferenciacion son
aquellos atributos intangibles que estan
relacionados con los valores que requie-

“Nuestros clientes tienen nombre
y apellido. Ese trato personal es
uno de los distintivos y a la vez
uno de los pilares de nuestra
empresa: todo aquel que llegue a
nosotros va a encontrar un
aliado que respeta los canales de
venta y apoya sus proyectos sin

4

perder de vista quien es el cliente

ren nuestros clientes, como por ejemplo
la atencién personalizada, la calidad en los
servicios de venta y pos venta, el segui-
miento del perfil del cliente y la rapidez
de respuesta de soporte técnico, un area
que fortalecimos y mejoramos mucho du-
rante el Ultimo tiempo.

- {Como lograron esa mejora en los
procesos?

- En realidad, aunque consideramos que
estamos bastante lejos aun del ideal, nos
basamos en los procesos de mejora de ca-
lidad requeridos por ISO, sin que esto sig-
nifique que estamos preparando la Empre-
sa para la certificacion. Si nos basamos es
sus procedimientos.Y eso se ve reflejado en
la empresa,donde el cliente sabe que cuen-

m3k

ARGENTINA

la empresa fue fortaleciendo la relacién con integradors y
distribuidores. Para conocer la actualidad de M3K, entrevistamos
Juan Manuel Puente, Coordinador del Departamento de

Planificacién y Control de la empresa.

ta con nosotros ya sea para el asesoramien-
to en distintos proyectos, la provision de
productos o una consulta técnica, con la
certeza de que respetamos los canales de
venta: nuestro cliente es el integrador, no
su cliente.Logramos con ellos acuerdos in-
tegrales y duraderos en el tiempo, lo cual
le agrega aun mas valor a la cadena.

- {Qué posicion ocupan hoy en el
mercado?

- Creo que hay varios jugadores en el
mercado y decir que M3K estéd en tal o cual
lugar es no tener en cuenta algunos valo-
res.Somos una empresa reconocida y bien
posicionada. La imagen que tienen los in-
tegradores de M3K es buena y eso, por un
lado nos satisface y por otro nos da la gran
responsabilidad de fortalecer la mejora
continua. El negocio es rentable y refleja
un incremento positivo, lo cual nos ayuda
a planificar hacia donde queremos ir. Eso
sumado a la segmentacién regional que
hacemos del mercado, donde cada sector
estd ocupado por nuestros clientes del in-
terior del pais, hace que tengamos una es-
trategia de direccionamiento por canales
y podamos focalizar el negocio en secto-
res especificos.Nuestro esfuerzo esta pues-
to en sequir incrementando y mejorando
los negocios de nuestros distribuidores en
las distintas provincias y fortaleciendo atin
mas nuestra relacion con ellos.

- {Cuél fue el cambio mas beneficioso
para la empresa?

- Sin dudas la estructuracién de todos
los departamentos internos. Hoy M3K
cuenta con Ejecutivos de Cuenta que
atienden distintos sectores, un departa-
mento RMA que atiende todo requeri-
miento tecnoldgico, un departamento de
Stock y Logistica y un departamento de
Administracién & Finanzas que brinda di-
ferentes opciones de pago a nuestros cli-
entes. Realmente, estamos haciendo un
fuerte trabajo de equipo, del que no sélo
participamos quienes dia a dia estamos
en la empresa, sino que también inclui-
mos al integrador, que es el principal sos-
tén de nuestro negocio. W




mmh IMPORTADORES Y DISTRIBUIDORES DE CCTV
PRECIOS EXCLUSIVOS PARA GREMIO

M3K SOLUTIONS SRL

scimiento y Respaldo Institucional.

ograms de Beneficios Exclusivos para a;m'
Soporte Técnico Continuo.

Atencion Personalizada.
Envios y Entrega a Domicilio en Todo el Pais. ‘

Diferentes Opciones de Pago.

CONTACTENOS: Av. Callao 295, piso 2 (C1022AAC)
Buenos Aires, Argentina

Tel: (5411) 4373-7400 (lineas rotativas)
www.m3kargentina.com.ar - info@m3kargentina.com.ar
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Sistemas de Videovigilancia

www.rydsa.com.ar

L os sistemas de videovigilancia

tienen diferentes objetivos de-
pendiendo la necesidad requerida
pero han demostrado ser muy efecti-
vos resolviendo delitos o previniéndo-
los como elemento disuasivo.

Un buen sistema de seguridad con-
templa todos los detalles y debe ser-
vir para tomar acciones coordinadas
para cada una de las situaciones an-
tes de llegar al lugar, ahorrando un
tiempo precioso ante un incidente.

Definir exactamente los alcances de
la solucién dan al integrador y cliente
un panorama claro de que se esta im-
plementando.

Para lograr esto de forma profesio-
nal debemos contemplar varios aspec-
tos del Sistema de Videovigilancia, que
no solo estd compuesto por cdmaras y
grabadoras de video (sin importar de
que tipo) sino que debemos contem-
plar todos detalles para que no tenga
fisuras y la inversién no sea en vano.

Definir el modelo de la cdmara para
un proyecto sin conocer el lugary a
que apunta la solucién es un error.
Debemos visitar cada lugar,uno a uno,
y en conversacion con el cliente. De
alli saldra nuestra definicion.

En base al requerimiento del cliente,
su problematica o preocupacion mas
el analisis del lugar, podremos definir
las cdmaras para cada sitio a vigilar.

ACTi cuenta con un porfolio de pro-
ductos muy amplio y para cada sec-
tor, desde las mas sencillas camaras
dia noche POE a equipamientos espe-
ciales Megapixel Antivibracion.

Para que todo funcione bien se re-
quiere de una red eficiente y robusta
que interconecte los diferentes puntos
del sistema, incluidas las cdmaras.La so-
lucién puede ser variada (UTP, Fibra o
Wireless), teniendo en cuenta siempre
los consumos de ancho de banda.

En el drea de Networking, los pro-
ductos deben ser de buena perfor-
mance y comprobada eficiencia. En
este campo, Allied Telesis cuenta con
lo necesario a través de una variada

Foto: Walter Lopez, Ingeniero de Proyectos

linea de equipamiento POE, soportan-
do enlaces de fibra y soporte de inge-
nieria local con base en Buenos Aires.

En caso de necesitar tecnologia Wire-
less, Motorola cuenta con una solucion
para cada caso, la cual podemos custo-
mizar para su proyecto. Enlaces con y
sin linea de vista, MESH y WLAN combi-
nados o solos son la columna vertebral
de soluciones de conectividad inaldm-
brica segura.

La alimentacién de cada uno de los
puntos de nuestro sistema es primor-
dialysiellafalla o esinterrumpida, debe
tener un sistema de backup (UPS) que
cubra todo el sistema.

“Nuestro objetivo es ser aliados
estratégicos de resellers e integra-
dores, brindando el mejor servicio

de logistica, la mejor relacion de

precios y la mds alta calidad
técnica en el asesoramiento para
asegurar la exitosa concrecion de

sus proyectos de negocio ”

Para eso contamos con equipos de
proteccion de energia APC, de amplia
trayectoria en el mercado, adaptando-
se con una solucién de energia sin im-
portar el tamafo del proyecto.

ACTi entrega un software gratis has-
ta 64 cdmaras, una solucion é&gil, facil de
usar, que brinda buenos niveles de se-
guridad y una excelente indexacién de
la grabacién, permitiendo accederaella
de forma rapida y eficaz, segun los per-
misos otorgados.

La grabacién puede ser en un Server
dedicado (PC Core 2DUOQ, con 2 0 4 GB
de RAM dependiendo del sistema) y es
recomendable que este en un lugar
seguro y bajo llave, con registros de vi-
sitas y, desde ya, con marca de agua
para poder ser usado legalmente en
caso de un hecho ilicito.

Fundada en 2002, Redes y Distribucion S.A. tiene como objetivo ofrecer a

sus clientes la solucion mds rentable en relacion directa con las necesidades
del proyecto. Aqui nos ofrecen un panorama de cdmo lograr un dptimo

sistema de videovigilancia, atendiendo a todas las variables.

Dependiendo del volumen de datos
a guardar se recomienda implementar
un storage con discos espejados, para
lo que QNAP ofrece una opcién que es
NAS y otra VIOSTORE, que incorpora
también el software de video vigilan-
cia, convirtiéndose en un NVR de muy
buenas prestaciones.

Estos aspectos son cotizados por un
alto porcentaje de empresas, pero solo
muy pocas los ven como una solucion.

El concepto de Videovigilancia es
todoy debe funcionar todo en funcién
del mismo. Esto es aplicado a un ba-
rrio privado, ciudades o empresas en
forma indistinta.

La mejor solucién es la que contem-
pla todos los detalles con los mejores
productos en cada una de las areas.

Nuestra empresa ayudamos a nues-
tro canal de la mano del fabricante a
realizar el trabajo de ingenieria para
poder llevar adelante sus proyectos.

En este marco realizamos en conjun-
to con ellos capacitaciones,seminarios
y talleres en nuestras oficinas.

Acerca de Rydsa

Redes y Distribucion S.A. fue fundada
el 18 de febrero de 2002 con el objetivo
de satisfacer la demanda de resellers e
integradores en materia tecnoldgica.

La evolucion y los profundos cam-
bios del mercado hacian necesario un
nuevo concepto de empresa, con ma-
yor flexibilidad para adaptarse a las
nuevas circunstancias y atenta a las
nuevas oportunidades de negocio.
Para ser un socio estratégico del canal
ya no alcanzaba con manejar variables
tradicionales como logistica y precio,
sino que era necesaria también una
asesoria técnica integral que permita
aresellers eintegradores concretar exi-
tosamente sus proyectos.

Asi trabajamos en Redes y Distribu-
cion S.A., combinando el respaldo de
marcas lideres con un staff de profesio-
nales de larga trayectoria en el merca-
do tecnoldgico, para asegurar la concre-
cién de sus proyectos de negocio. B




Soluciones Profesionales de
Videovigilancia Wireless Seguras

Rydsa presenta un sistema integral de videovigilancia wireless
para espacios indoor y outdoor.

Obtenga una solucion de sequridad confiable a través de las
camaras IP de ACTI, y cumpla con sus objetivos mas ambiciosos
de alcance, velocidad y cobertura inalambrica con Motorola.

M Ejemplo de Despliegue - Vigilancia de Compafiia Multinacional

Lo mis desinondo an &l St de b Cémam
\\- Grahacion local por calendarno y por aventa

mn Deatidings ar & Sito i Mool Rpridi

» Facll scoesn @ iravis del mplorsdor de imemet £

= Mantenga ol condrol dol sisiema en cuslguier
miments y & Cualquer lagar

= Hasta 64 canales do video on v simudtineamants
+ Mansin del ssipma medianis visin de Aboles prisqucos
= Wonifiorpo intuitio via ehiap

L

Bl ACM-TA1Y

M Scraua Poan

Sliin Mammin 1

= firabaciin remota para respakdo da video
= Arceso o dferenies servidores NvR para

RYIACTH =

5 R I D SA Tel.: (54 11) 4896-9820 / Fax: 4896-9809

Cuba 2777, Cap. Fed., Buenos Aires, Argentina
Redes y Distribucion S.A. www.rydsa.com.ar
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'\a | ACTi Tu mejor aliado N .

Connecting Vision E \
’ en Video IP :

(b4 ACMB201

- Resolucion 1.3 Megapixel (8 FPS}
- Lente f4.2 mm / F1.8

- . — = - Zoom digital ilimitado
- IR IV RIS LA PEY - bl 05 Lluxen F1.0
= T e L L : - Compresion seleccionable MPEG-4 / MIPEG

- Audio de 2 vias

- Deteccidn de movimiento por Hardware
- Entrada digital / Safida transistor

- BC 12 o Power over Ethernet

(p4  ACMA4000

= 113" Micron Progressive Scan CMOS

- Resolucian VGA 30025 FPS

- Lente 4.2 mm / F1.8 (intercambiable)

=05 Lux en F1.0

- Compresidn seleccionable MPEG-4 | MIPEG
- Audio de 2 vias (micrdfone incorparado)

- Deteccidn de movimiento por Hardware

(b4 SOLUCION INTEGRAL |

- 113" Micron Progressive Scan CMOS

- Resolucitn 1.3 Megapixel (8 FPS)

- Dia Noche con filtro IR Mecanico

- Lente varifocal 3.3-12mm / F1.6

- Compresidn seleccionable MPEG-4 | MIPEG

= Local haduis B avofil fecoreng |
= Up o fHl-channel smultanecu e virs

* SE1er rOnagerTent vi i v iloetace | = Audio de 2 vias
* |
AU g - - Deteccitn de movimiento por Hardware J
 Flemte Waritcerng Bite Heapmghts o =~ DC 12V o Power over Ethernet
» [y logn via I browcse - IP&6 apta intemperie

| = Clast coevirnl of Thr syaiem any lme, any whees

- RN~ > 4
Office 2 Wiy . %% !// .
" (»4 ACM5601

= 1/37 Micron Progressive Scan CMOS
- Resolucién 1.3 Megapixel (8 FPS)
- Lente f4.2 mm / F1.8 (intercambiable)

- 0.5 Lux
= Compresidn seleccionable MPEG-4 / MIPEG
{ Gontrl 5 vighions - Audio de 2 vias

# Remahe meconing o wosn backup

gonng e o - Deteccion de movimiento por Hardware
& Logen i Oufedienl ey

Py msiiaing - Entrada digital / Salida transistor
» Voo playbach by ek search - DC 12V o Power over Ethernet

: - IP66 apta intemperie

Buscamos distribuidores
Radioset S.A. (011) 4641-3009 - 4641-3454

Av. Rivadavia 11008 - C1408AAX - C.A.B.A. .
VentasEratlio-ontta com.ar www.radio-oeste.com.ar



Radioset S (011) 4641-3009 - 4641-3454

Av. Rivadavia 11008 - C140BAAX - C.A.B.A.

ventas@radio-oeste.com.ar
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Video@doption

H.264 HEXAPLEX
STANDALONE DVR

9 niveles de calidad de video para grabacion H.264 Baseline.

DVR Hexaplex de 9-16 canales: Video en vivo, grabacian, playback, backup, wse=  RS-3290 |
acceso y control por red. .

4 CANALES
Busqueda por tiempo, alarma, deteccién de movimiento o video perdido.

Configuracion de camaras en forma individual: Pérdida de video, alarma
pre-grabacion, vibracion, logueo, mensaje en pantalla, informes por mail y
grabacién IPS (Evento, Pre-grabacion, normal),

Operaciones mixtas en pantalla: Playback en camaras seleccionadas en vivo.

Funciones de red: Visualizacion en vivo, backup, playback, control PTZ y
ment de configuracién.

= RS-32 '
Mejor ancho de banda por canal para el manejo remoto de visualizacion 5:3299 l
hasta 5 usuarios en forma simultanea. 9 CANALES
Soporta muchos idiomas, nivel multiple de contrasefias para una mayor seguridad. RS-3296 |
Internet Explorer linkea hasta 4 DVR H.264 16 CANALES

En el software cliente pueden encontrarse funciones CMS y de conversion a AV

7

TOPICA

" TP-101IR

(4 TP-HIB9WIR-ASP |
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o
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]
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empresas

Entrevista a Federico Kistermann

&

contacto@kymsa.com.ar

A fines de 1998, tras el cese de acti-

vidades de las empresas SEARCH
y HIWATA, uno de los socios de esas firmas,
el ingeniero Federico Kistermann, con una
amplia trayectoria en el desarrollo de sis-
temas y aplicaciones para seguridad, cred
KYMSA. Desde sus inicios, la empresa se
especializd en la venta e instalacion al pu-
blico final pero a fines de 2009 sellé un
acuerdo con laempresa CONTROLL, sien-
do nombrada representante y distribui-
dor oficial para la venta al instalador de
todos los productos de automatizacién
de accesos.

- ¢Cuales son los principales rubros
alos que se dedican?

- Automatizacién de portones, puer-
tas y cortinas de enrollar, sistemas de
alarma e incendio, CCTV, video-vigilan-
cialPy control de acceso.Por el momen-
to,a nivel mayorista, sélo nos enfocamos
en la provision de equipos para automa-
tizacion de portones, puertas y cortinas
de enrollar, siendo nombrados como
representantey distribuidor oficial de la
empresa CONTROLL.

- {Cual es el diferencial de sus pro-
ductos?

-Fundamentalmente la calidad y con-
fiabilidad que brindan al instalador los
motores y centrales que comercializa-
mos, lo que nos posibilita ofrecer 3 anos
de garantia. Dentro de la linea de ori-
gen italiano, contamos con una amplia
gama de motores corredizos, batientes,
levadizos y puertas corredizas para cu-
brir la totalidad de la necesidad del
mercado, ya sea para clientes hogarefios
o industriales. Dentro de la linea de ori-
gen chino contamos también con mo-
tores corredizos y batientes a costos
muy competitivos sin restar calidad.
Otro punto importante de nuestros pro-
ductos es la calidad de las centrales
electrénicas, que son las mas avanzadas
del mercadoy se comercializan con pre-
cios competitivos todas en versiones
full, sin necesidad de agregar médulos
adicionales para conectar semaforos o

de accesos.

cerraduras. Esto es muy importante para
facilitar la tarea del instalador.

- ¢{Trabajan solo con productos im-
portados o también ofrecen lineas na-
cionales?

- Los motores son importados y las cen-
trales y emisores son de origen nacional.La
razon por la cual la electrénica es nacional
no es s6lo una cuestién de costos, si no que
cuando una automatizacién genera proble-
mas, en general es por problemas con la
electrénica, ya que es inusual una falla a ni-
vel mecénico de los motores que comer-
cializamos.Por nuestra experiencia,muchas
veces los problemas lo generan las empre-

“Existen muchas ofertas de
motores econdmicos pero hay
que evaluar qué durabilidad y

prestaciones ofrece. Aunque sea
tentador, la mejor eleccién no

siempre es un motor mds barato,
sobre todo si se planea seguir

sumando clientes”

sas proveedoras de energia eléctrica, a ve-
ces se producen descargas atmosféricas y
otras por errores de instalacion. Entonces,
es importante contar con placas naciona-
les que permitan satisfacer un rapido re-
cambio o reparacion, sin depender de pro-
ductos importados, que veces dificultan la
disponibilidad inmediata.

- {Cuales son los criterios para la
eleccion de nuevos productos?

- Elegimos los productos que ofrecen la
mejor relacién costo/calidad/prestacion y
de simple y rapida instalacién. Fundamen-
talmente elegimos aquellas marcas que tie-
nen una amplia trayectoria a nivel interna-
cional, que nos garanticen una bajo indice
de service. Cuando un cliente queda satis-
fecho con una automatizacion, la recomien-

Surgida a fines de 1998, la empresa ofrece al instalador sistemas

KYMSA'

SBINDMNIMD O SEGURIDAD

de automatizacion de portones, cortinas de enrollar y puertas. A
fines de 2009 fue nombrada representante y distribuidora oficial

de CONTROLL, empresa lider en el segmento de automatizacion

da luego otras personas y asi el instalador
puede ir obteniendo nuevos clientes.

- ¢Cémo brindan soporte técnico?

- Mediante un departamento de ingenie-
ria atendemos las consultas en forma tele-
fonica o via e-mail. Estamos redisefiando
nuestra web (www.kyms.com.ar) para po-
ner a disposicién de nuestros clientes ins-
tructivos on-line. Ademds, contamos con el
apoyo técnico de nuestro socio CONTROLL.

- {Cual es su vision del mercado de
la seguridad?

- Es un mercado complejo, de gran com-
petitividad, diferente a épocas anteriores
donde existian muchas menos empresas
y los instaladores tenian menos ofertas
para ofrecer a sus clientes. Hoy, ademas, la
tecnologia se supera muy rapido por lo
cual hay que exigirse para captar cual es el
producto que sera de mayor utilidad para
aquel instalador que busca un producto a
precio competitivo y de muy buena cali-
dad. Respecto al tema de la automatiza-
ciéon de portones, otro aspecto importan-
te es que a diferencia del rubro alarmas, no
hay empresas que los consumidores fina-
les tengan presentes, no hay marcas muy
establecidas a nivel publico. Eso posibilita
que los instaladores y revendedores pue-
dan imponer una marca en determinada
ambito geografico y no tener tanta com-
petencia como en otros rubros.

- ¢Cudl cree que sera el segmento de
mayor crecimiento dentro del mercado?

- A nuestra consideracion, indudable-
mente los controles de acceso y las auto-
matizaciones a todo nivel, rubro en creci-
miento exponencial, obviamente basado
en los problemas de seguridad que ac-
tualmente jaquean a nuestro pais. Hace
unos anos era extremadamente raro que
alguien solicite o consulte un control de
acceso por huella dactilar y hoy es mone-
da corriente. También seguird creciendo
el rubro automatizacién de portones a
nivel hogareio, donde todavia muchos
potenciales clientes no tienen automati-
zado el portén de su casa. W



Representante y distribuidor Oficial de: M ‘

Av. Maipii 3307 - Olivos - Buenos Aires - Tel. 4711-0212
Horario de atencién: Lunes a Viernes, de 92 12.30 y 14.30 2 18.30
www.kymsa.com.ar - contacto@kymsa.com.ar

Motores corredizos MACHINERY
de 600 a 1000 kilos.

«Robustez: Engranajes de acero y bronce.

*Motores aptos para portones de hasta 600,
800 v 1000 kilos, segun modelo,

« Motores mas veloces dentro del segmento
estandar,

Motores batientes BENINCA, GENIUS
y MACHINERY para hojas
de 1,5 a 5 metros

«Confiable, silencioso y duradero.

«Funcionamiento en todas las condiciones
climaticas.

- Disefio elegante.

Motor corredizo industrial BENINCA

de hasta 1500 y 2000 kilos

«US0 INTENSIVO garantizado por la
ventilacion, bano de aceite y materiales de
calidad superior.

+Electro freno y embrague mecanico.

« Motorreductor de tipo irreversible,
asegurando un perfecto cierre del portan,

* Maxima robustez,

Motores tubulares WISTAR
y automatizacion de puertas

«|deales para automatizar cortinas, black-
out, toldos, telas.

«Version pesada para cortinas micro
perforadas,

«Certificacion normas CE y proteccion P 44,

«Consultenos por mecanismos para la
automatizacion de puertas.

KYMVISA

SINONIMO DE SEGURIDAD

Motor levadizo BENINCA
ZED - AU.96

~
F e

Bl - Estética y calidad infgualable. )
«Eje de salida con soldadura por fusion
e eléctrica.
«Reduccion robusta y fiable gracias a
P, materiales de excelente calidad.

/ Linea completa de accesorios y‘

barreras viales

«Centrales, receptores y emisores.

= Cerraduras eléctricas.

+Semaforos a leds,

= Cremalleras y diferentes accesorios.
i
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Se unen para formar parte de la red de exposiciones
internacionales mas importante de la segurldad mtegral

intersec | " FIRE — SECURITY — SAFETY

intersec

intersec 1-3 Septiembre, 2010
Buenos Aires, Argentina

intersec La Rural Predio Ferial

intersec

/ .’ .
% messe frankfurt

www.intersechuenosaires.com.ar

No se permite el ingreso a menores de 16 anos.
Indexport Messe Frankfurt: Tel.: + 54 11 4514 1400 - intersec@indexport.com.ar
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AMPLIA GAMA DE PRODUCTOS DE CCTV

Housing - Soportes

) Cdmaras Profesionales

Paneles de Alarmas
monitoreables

Cdmaras IP

DISTRIBUIDORES OFICIALES EN ARGENTINA
DE LOS PRODUCTOS DE EBS

BCTIVE

GUARD/

Av. San Martin 422 / Godoy Cruz / Mendoza / 5501/ Fax Gratis: 0800-666-2387/ www.alessi.com.ar/ info@alessi.com.ar



.perfil de empresa

Historia, presente y recorrido por sus instalaciones

Electrosistemas de Seguridad

Nacida como empresa
en plena crisis de 2001,
la constante busqueda
de mejores opciones
para sus clientes y de
equipamientos de
ultima generacion para
instalaciones de CCTV,
Electrosistemas logré
consolidarse en el
mercado, convirtiéndose
hoy en un referente
indiscutido en la impor-
tacion y distribucion de

productos para el sector.

)

Recepcion

El ingreso para clientes se hace a
través del primer mostrador, desde
donde se accede luego al showroom.

Aunque inicié sus operacio-
nesen 1998, llevando adelan-
te instalaciones de sistemas
de seguridad electrénica, fue
recién en 2001 -en el marco
de la crisis econémica e insti-
tucional de nuestro pais-
cuando Electrosistemas nacié
al mercado como proveedor
de equipos enfocados en el
areade CCTV. Desde entonces
su crecimiento fue exponen-
cial y sostenido, lo que posi-
bilitd que hoy sea uno de los
referentes nacionales en la
importacion y distribucion de
productos y cuente con edifi-
cio propio, de amplias y c6-

1998 ] 12001}

modas instalaciones.

La mudanza se llevé a cabo
el afo pasado en un escena-
rio global que, nuevamente,
no parecia el mas adecuado:
la gran crisis de los mercados
globales sumada a la retrac-
cién de todos los mercados
no parecian el marco adecua-
do para la expansién. Roberto
Junghanss, Gerente General
de Electrosistemas, nos brinda
su visién acerca de ese mo-
mento de la empresa en par-
ticular y del mercado en ge-
neral:“Pese a la crisis global el
gigante asiatico sigui6 en
marcha ya que si bajara su rit-

2003;

Py
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Empresa
Electrosistemas de
Seguridad SRL

Gerencia General
Ing. Roberto Junghanss

Administracion
Solange Mazzeo

Soporte Técnico
Oscar Peran Nova

Expedicion y Logistica
Sebastian Peregrina

Importaciones
Diego Tenerello

Control de Calidad
Juan Carlos Zarba

mo de produccién incremen-
taria el nivel de desempleo,
provocando una caida en la
productividad y la consi-
guiente reduccion de los pre-
cios internacionales. Aunque
en mercados internacionales
se noté un poco la crisis, en
Argentina el negocio del
CCTV no se retrajo demasia-
doyhoy estden elascensode
la curva. Quiza es un poco
mas lenta que anos anterio-
res, pero no se detuvo ni se
detendrd al menos hasta
2012, afo en el que podria
entrar en una meseta’
Continda en pdgina 66

2005 - -

Electrosistemas inicia su
operacion con instalaciones de
sistemas de seguridad electré-
nica. Capacita a su personalen
empresas como Sensormatic
(USA),Gamewell (Ashland,USA),
Bosch Telecom.(Munich, Alema-
nia), SafeTech (Kansas, USA).

Se asocia con SYR SRL para la
instalacién y puesta en marcha
de diversos sistemas, principal-
mente de CCTV en areas indus-
triales de alta complejidad. Alli
la empresa adquiere la expe-
riencia de obray empieza a im-
plementar sistemas digitales
con transmisién IP, poco cono-
cidos aun en el mercado.

Inicia sus importaciones con
placas de captura JATEL
(Korea), cdmaras CCD Topica
(Taiwan), sistemas matriciales
LILIN y domos de alta velocidad
SAE (ShenZhen ALEC, China).
Estos productos le dan un va-
lor agregado a sus obras, con
prestigiosas marcas y mayor
competitividad.

Con el transcurso del tiempo
sus obras de instalacion van
siendo cada vez mas conocidas
por sus colegas, quienes em-
piezan a adquirir productos de
CCTV del importador en forma
directa, cuyo mayor valor agre-
gado fue y sigue siendo el am-
plio conocimiento técnico.
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de alto desempeno

Acceda a nuestro exclusivo portal para el gremio,
y encontrara las mas innovadoras opciones del CCTV

www.electrosistemas.com.ar

USERNAME:

PASSWORD:

LOGIN 4
AAun no esta registrado?

Solicite ya mismo su clave, via e-mail,
MSN o llamando telefonicamente.

Electrosistemas de Seguridad SRL  tejefax: (011) 4713.8899 / 47135550
n Laprida (calle 2) N° 4034 - Villa Lynch - Buenos Aires  Email: ventas@electrosistemas.com.ar



.perfil de empresa

Historia, presente y recorrido por sus instalaciones

Administracion

Solange es la encargada de recibir
la primera consulta del cliente,
para luego derivarlo al drea
correspondiente.

Showroom

Todos los productos comercializa-
dor por Electrosistemas estdn
expuestos -y en funcionamiento- en
el showroom.

Roberto Junghanss,
Gerente general

Viene de pdgina 64

Esalecturadel mercado tie-
ne su correlato en la decision
tomada por la empresa:redo-
blarlaapuesta,consolidar de-
finitivamente sunombre enel
mercado y prepararse para lo
que vendrd.“Segun nuestra
opinién, aquellas empresas
que ya tengan su estructura
armada, un correcto desar-
rollo de sus productos, dispo-
nibilidad de stock y sélido co-
nocimiento técnico podran
ser competitivas cuando se
reactive lademanda en nues-
tro pais,que ciertamente sera
en el corto plazo’ explicéd
Junghanss.

Importaciéon y mercado

En época de malafamapara
la importacion asiatica, Elec-
trosistemas confio plenamen-
te en el origen de sus produc-
tos y buscé perfeccionar ain
mas su oferta.Para lograrlofue
alorigendela produccion.”Los
primeros viajes fueron un
poco a ciegas, era meterse en

Las claves del éxito

Electrosistemas Argen-

WwWw- rn d S®.c0m.ar

una cultura de negocios total-
mente desconocida, en una
continente en el que el idioma
inglés es una rareza y el espa-
Aol totalmente desconocido.
Fue un trabajo de hormiga: vi-
sitar exposiciones, ver produc-
tos, probarlos,iralas fabricas. ..
La conviccién de que era la tini-
camanera de conseguirlo me-
jor para nuestros clientes fue el
motor que impulsé estos via-
jes,cuenta el Gerente delaem-
presaacercade las primerasin-
cursiones en tierras chinas.

Esa conviccién hoy estd
dando sus frutos. El feedback
permanente logrado con sus
proveedores hicieron que
Electrosistemas pueda ofrecer
hoy productos de ultima ge-
neracion, de éptima relacion
costo beneficio y con un baji-
simo nivel de falla.

Esta calidad se tradujo en la
aceptacion por parte del mer-
cado,en sostenido crecimiento.

“El mercado sigue evolucio-
nando, tanto en su demanda

CCTV’ senala el Ing. Roberto Junghanss.

como en su especializaciény
hay escenarios propicios
para el crecimiento.Por ejem-
plo, el interior del pais, don-
de regiones puntuales estan
creciendo de manera acele-
rada’ explica Junghanss.

;Cuales seran las claves
paracompetir exitosamente?

“La preparacién desde el
punto de vista técnico, desde
el aspecto comercial y,funda-
mentalmente, desde los valo-
res de la competencia. No es
casualidad que empresas de
conocida trayectoria ofrezcan
un mismo nivel tecnolégico
en sus productos y cuando
compiten entre si por un
cliente, por ejemplo, lo hagan
con las mismas armas y opor-
tunidades, dejando en el
cliente la eleccién de su pro-
veedor.Después cada empre-
sa se encargara de fidelizarlo
0 no, pero las oportunidades
las tuvo] concluyé el Gerente
de la empresa.

Continta en pdgina 68

tina, segun su antigua de-
nominacién y nombre fan-
tasia, nacié practicamente
en plena crisis econémica
del 2001. A pesar de ello, y
gracias a la voluntad de las
partes integrantes de llevar
adelante la operacién de una empresa diferenciada en
el mercado de la seguridad electrénica, tuvo un perma-
nente crecimiento, tanto en productos como en servicios.
“Estoy seguro de que la constante innovacién y busque-
da del mejor producto, con la mejor relacién costo per-
formance, fue el factor decisivo que nos catapulto a ubi-
carnos entre las empresas lideres del mercado, no solo
en volumen sino en soluciones integrales y modernas del

Por su parte, Diego Tenerello, responsable del Desarrollo
de Productos y Gestion de Importaciones de la empresa,
destaco: “Pienso que la decision estratégica de haber en-
focado los objetivos de la empresa en la comercializacién
exclusivamente al gremio profesional del CCTV de media
y alta gama, fue otro factor preponderante para la fideliza-
cién de las relaciones comerciales de Electrosistemas”

“Es fundamental contar con un sélido conocimiento teo-
rico del producto y sus prestaciones. Sumando esto a la
experiencia practica en obra, nos permite brindar a nues-
tros clientes un soporte técnico de primer nivel, mediante
el cual ellos se sientan seguros del producto, respaldados
en la implementacién y satisfechos de consagrar un ne-
gocio exitoso] describié Oscar Peran Nova, responsable
de la Capacitacién y Soporte Técnico de la empresa.

g 2006

Se dedica con exclusividad a
la distribucion de productos de
CCTV en forma directa al gre-
mio.Comienzan las operaciones
de distribucién al interior del
pais. Se forma una red de dea-
lers con la que se alcanza un to-
tal de 170 clientes distribuidos
por todo el territorio nacional.

2007

Se inicia una serie de viajes
al continente asidtico para re-
forzar las relaciones con los
proveedores, negociacion de
volumenes, aseguramiento de
la calidad y enriquecimiento de
productos. Se logra la distribu-
cién exclusiva para Argentina
de NETVISION y UTP-VIDEO.

2008

Crece la demanda de pro-
ductos CCTV, y la empresa
suma accesorios, para lo se ex-
pande con nuevos canales de
distribucién. Firma un acuerdo
de distribucion exclusiva con
VIDEOTRONIK HK Ltd. y recibe
la mencién Top Dealer Award
de Chongging Netvision Co.

12009)

La demanda de mayor espa-
cio para el stock y confort para
la atencién de clientes junto a
la necesidad operativa de un
mejor manejo del estibaje,
motiva la mudanza de sus ofi-
cinas y depdsitos a la zona de
Villa Lynch, con un mucho me-
jor, facil y agiles accesos.
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KMC-8016 - 16 canales / 25 cps GV-800 - 16 canales / 200 cps
KMC-4400 - 16 canales / 100 cps g"““ﬂ-:: mmﬁ::f:ggnm e -
KMC-5500 - 16 canales / 100 cps + 4A V-600 - 16 entradas / 25 cps ompresion por

hardware H.264

KMC-B416 - 16 canales / 400 cps + 44,
KMC-8800 - & canales / 200 cps
KID-1616 - 16 entradas /0 + RS-485

CP-62208S - 1/4”
CP-B420HS - 1

DS-7204 | D5-T216

4 canales de videg BE de video - 2 canal de audio 16 canales de video - 4 canal de audio
visualizacitn i lizacion y grabacion 200 cps visualizacion y grabacidn 400 cps

4 entradas y 1 58 adas v 1 salida de alarma 4 enfradas y 1 salida de alarma

Dos salidas BNC alidas BNC y una VGA (opcional) Dos salidas BNC y una VGA (opcicnal)
Integracién con PE: acion con PC-DVR y camaras IP Integracidn con PC-DVR y camaras IP

""-._I ]
L
JK-5907
omo de baja velocidad
" CCD Sony - 480TVL
Zoom éplico 22x
JK-2100 JK-2001 - Teclas 2D + display Pan & tilt 30%seg.
CCD Samsung JK-2002 - Joystick 2D + display LCD Giro 360° continuo
Dia / Noche - 30x10 JK-2005 - 3D + display + control de DVR 16 presals
520TVL - 0,005 lux

Alimentacidn 12VDC

www.electrosistemas.com.ar
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@
=

Electrosistemas de Seguridad SRL  tejetax: (011) 4713.8899 / 4713.5550
Laprida (calle 2) N® 4034 - Villa Lynch - Buenos Aires  Email: ventas@electrosistemas.com.ar



.perfil de empresa

Historia, presente y recorrido por sus instalaciones

Viene de pdgina 66

Entrada vehicular

La carga y descarga de mercaderia
se lleva a cabo con total seguridad
en el amplio espacio destinado en el
corredor central de la planta baja.

Sala de capacitacion

Ubicada en el primer piso, la sala de
capacitacion fue recientemente
inaugurada. Cuenta con amplias
comodidades y moderna tecnologia
para la exposicion del disertante.

B

Laboratorio
Aqui se testean todos y cada uno de
los productos provenientes de la

importacion, garantizando su buen
funcionamiento y calidad al cliente.

Deposito

En dos plantas se estiba toda la
mercaderia, separada y selecciona-
da por tipo de producto, para
maximizar la eficiencia en la
preparacion y despacho de pedidos.

Origenes y presente

“La empresa apunta a estar
entre las lideres del mercado lo-
cal, brindando a sus clientes un
apoyo constante. Para ello es
fundamental contar con un
grupo humano capaz de com-
prender los cambios que se ge-
neran constantemente y acom-
panar diariamente esos cam-
bios. Permanentemente la em-
presa se encarga de mejorar sus
desarrollos y ofrecer a sus mer-
cados los ultimos cambios a ni-
vel internacional en materia tec-
noldgica enfocada al CCTV"

Asi describia Junghanss los
proyectos y expectativas que
centraba en Electrosistemas, una
empresa que inicialmente esta-
ba conformada por personal al-
tamente capacitado en obras ci-
viles y cableados y luego, dada la
convergencia tecnoldgica, enfo-
€6 su negocio en los sistemas de
CCTV digitales.

En la actualidad la empresa

concentra el area de Networking
(Redes IP)juntoala de Seguridad
Electrénica en una Unica unidad
de negocios enfocada a las solu-
ciones en CCTV Digital.

El personal de Electrosiste-
mas estd altamente capacitado
para brindar tanto el mejor ase-
soramiento técnico-comercial,
como para buscar junto al ins-
talador ointegrador lamejor so-
lucion de instalacion y puesta
en marcha de su necesidad.
“Nuestra misién es satisfacer
aquellas necesidades del merca-
do relacionadas al soporte técni-
co, y que el profesional encuen-
tre en Electrosistemas el partner
que lo ayude a alcanzar el objeti-
vo de su negocio; explica el Ge-
rente General.

Permanentemente la empre-
sa se encarga de mejorar sus de-
sarrollos y ofrecer a sus clientes
los ultimos cambios a nivel in-
ternacional en materia tecnolo-

Ubicacion

Laprida al 4000.
123,161, 16 (R90) y 190

+ Datos de Contacto

Electrosistemas estd ubicado en la calle Laprida (calle 2)
4034 de Villa Lynch, Partido de San Martin, una zona domi-
nada por complejos fabriles y talleres.
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Cémo llegar

* En tren: Ferrocarril Urquiza (ramal Federico Lacroze-Gral.
Lemos) hasta Estacion Coronel Lynch. Ingresar por pasaje
lindero a la cancha del club Urquiza, que desemboca en
calle Laprida; por ésta dos cuadras en direccion a Gral. Paz.

* En auto: Desde capital, directamente por Av.Lib.Gral.San
Martin, cruzar Av.Gral.Pazy por Rap.Del Libano hasta Mon-
teagudo, interseccion de Laprida.Desde Provincia: por Av.
Gral. Paz hasta bajada de Monteagudo, que coincide con

* En colectivo: Lineas 21, 28,57, 105,107, 111, 114, 117,

* Tel/Fax: (54 11) 4713-8899 / 4713-5550
* Pagina web: www.electrosistemas.com.ar
* e-Mail: ventas@electrosistemas.com.ar
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gica enfocada al CCTV.Gracias a
€s0 se posicion6 como referen-
te en el sector y le permitié un
crecimiento tal que en la actua-
lidad, cuenta con un edificio
propio de mas de 600 metros
cuadrados en tres plantas, des-
tinados a depdsito, showroom,
sala de reuniones y capacita-
cion, entre otras comodidades.

Recorrida

Electrosistemas de Segu-
ridad srl.cuenta con dos in-
gresos a sus instalaciones:
uno peatonal y otro vehi-
cular,ambos sobre calle La-
prida (calle 2) .Por el prime-
ro se llega a la recepcion,
donde el cliente serd aten-
dido por personal adminis-
trativo y luego derivado al
area especifica segun sus
requerimientos. El acceso
vehicular estd pensado
tanto para la carga como
descarga de mercaderia y
es utilizado, segun la oca-
sion, por personal de la em-
presa y clientes.

Una vez en el interior de
la empresa, en una misma
planta se encuentran el
area de administraciony el
showroom-. A continua-
cién, dividido por una reja
de seguridad, se encuentra
el depdsito y al drea técni-
ca, donde se testean todos
los productos que ingre-
san de la importacion.

En el primer piso, en tan-
to, se encuentran las ofici-
nas de gerencia y, a conti-
nuacion, la sala de capaci-
tacién y reuniones, dotada
de todas las comodidades
necesarias para el cliente.
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Cada dia mas servicios,
orientados al logro de sus objetivos.
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DigitalvidecWitness®, Mefision®, Kodicom, Pica20008, Orent® y el nésio de los nombnes aqul mencionadas on manas negistradas de sus respacivas compalias propietanias.

Electrosistemas de Seguridad SRL  tejefax: (011) 4713.8899 / 4713.5550
n Laprida (calle 2) N° 4034 - Villa Lynch - Buenos Aires  Email: ventas@electrosistemas.com.ar
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Camaras para interior

Cdmara BOX Profesional
]

Lente CCD — 420 TVL
Balance de blancos automatico
Sensor Sony 1/3

Céamaras para exterior

-k

e

23 leds — Dist.: 20 mis,
Lente 3.6mm - 420 TVL
Sensor Sony 1/3

12 leds — Dist.: 10 mts.
Lente 3.6mm - 420 TVL
Sensor Sony 1/3

Camaras ocultas

"L
. 2]

En sensor PIR En sensor de humo

de interior de interior
Color— 420 TVL Sensar Sony 1/3
Sensor Sony 1/3 o 420 TVL.

Sharp 1/4

. Camara DOMO
. ] [ |
- -

Color - CCD - 420 TVL
Lente 3.6mm
Sensor Sony 1/3

4
A

&
-

Camara Antivandilica
[ ]

Color - CCD — 420 TVL
24 leds infrarrojos

Dist.; 24 mts.

Sensar Sony 1/3

M

¥

30 leds - Dist.: 25 mts.
Lente 3.6mm - 420 TVL
Sensor Sony 1/3

Baltin

30 leds de 8 mm.

Dist.; 50 mts.— Lente 8mm.
420 TVL - Ip66

Sensor Sony 1/3

o

[ ] [ ]
Baliin PAS33 Balin ACTV
Pasivo— UTP Cat. 5 Video+ Power
Hasta 600 mts b/n UTP Cat. 5 _
400 mts, Color Hasta 600 mts b/n
400 mts. Color

Ademas: lHluminadores / Monitores / Porteros Visor / Cables / Sensores / Baterias




.protagonista

Entrevista al CEO de IndigoVision

O.vellacott@indigovision.com

F undada en 1994 por Olliver

Vellacot, IndigoVision es uno de
los fabricantes lideres del mercado en so-
luciones completas de seguridad de video
por IP.La empresa, en su corta trayectoria,
se ha convertido en una de las primeras
opciones para aplicaciones tecnoldgicas
en aeropuertos, centros urbanos, estable-
cimientos minoristas, puertos, mineria e
instalaciones petroquimicas, redes de ca-
rreteras y ferroviarias, educacion, entida-
des financieras, casinos e instalaciones re-
lacionadas con las fuerzas de orden pu-
blico, gubernamentales y militares.

Con sede en Edimburgo, Reino Unido,
IndigoVision lleva concretadas un gran
numero de obras, incluyendo siete redes
ferroviarias, dos de los cinco bancos mas
importantes del mundo, 28 aeropuertos,
27 casinos y dos juegos olimpicos.

IndigoVision estd asociada a casi trescien-
tos integradores e instaladores de sistemas
autorizados en 64 paises que proporcionan
disefio, instalacion y asistencia de sistemas
locales al usuario final y tiene con puntos de
venta y oficinas de asistencia repartidas por
todo el mundo en 21 paises.

En febrero, IndigoVision llevé a cabo un
encuentro con sus socios estratégicos en
la region y finalizado el mismo, hablamos
con su CEO y fundador, Oliver Vellacot.

- {Qué es, en esencia, Indigo Vision?

El concepto fue crear una empresa foca-
lizada en video IP, lo que no es tan comun
en el mercado de la seguridad, ya que la
mayoria de quienes integran este segmen-
to del mercado, desde hace poco estan de-
sarrollando productos IP siendo el fuerte
de sus negocios el desarrollo de video ana-
I6gico. Nuestra empresa, por ejemplo, no
trabaja con los DVR sino que directamente
nuestra solucién incluye NVR, logrando una
plataforma end-to-end (punto a punto)
con hardware y software basado en IP.

- {Por qué cree que la empresa alcan-
z6 reconocimiento rapidamente en el
mercado?

- Creemos que la razén del éxito de la
empresa en los Ultimos afos es que nos

Olliver Vellacott

dialogd con este medio.

basamos en una solucién integral basada
en video IP, con lo cual nos podemos focali-
zar enteramente en el desarrollo de esa tec-
nologia y sus aplicaciones.

¢Cuales son los segmentos en los que
tienen mayor participacion?

- El drea del transporte es probablemen-
te el segmento con el que mas trabajamos.
También desarrollamos soluciones para
areas como ferrocarriles, puertos y aero-
puertos, etc. Si bien ofrecemos soluciones
para sistemas con 20 o 30 cdmaras, nuestra
empresa estd enfocada en el area entreprise,
es decir que proveemos soluciones en pro-
yectos corporativos.

"No creo que la real competencia,
al menos para IndigoVision, esté
planteada en términos de marca
sino que mds bien es una cues-
tion de tecnologias. Lo que
hacemos como empresa es
buscar soluciones cada vez mds
efectivas y rentables dentro de un
drea tecnoldgica puntual, como
lo es la tecnologia IP "

- {Por donde pasa la competencia en
el mercado?

- Nuestro principal competidor en el mer-
cado analdgico, con ellos competimos dia a
dia.La meta estd en lograr cada vez una ma-
yor penetracion de las tecnologias IP en el
mundo de la seguridad, hoy dominado por
tecnologias analdgicas. Como el 90% de los
fabricantes estan fuera del mercado IP, nues-
tra batalla estd en lograr la mayor participa-
cion posible dentro de ese 10% del segmen-
to que en la actualidad estd incorporando
este tipo de tecnologias. No creo que la real
competencia, al menos para IndigoVision,
esté planteada en términos de marca sino
que mas bien es una cuestién de tecnolo-

De origen inglés, IndigoVision provee desde 1994 soluciones

integrales en tecnologia IP para videovigilancia. Establecida
recientemente en nuestra region, la empresa llevé a cabo una

reunién con sus socios locales, luego de la cual Olliver Velacott,

gias.Lo que hacemos como empresa es bus-
car soluciones cada vez més efectivas y ren-
tables dentro de un drea tecnolégica pun-
tual, como lo es la tecnologia IP.

Basarse en plataformas abiertas
ies una estrategia o una decision
empresarial?

- Nuestra misién es brindarle al usuario
final una serie de soluciones que no impli-
quen un cambio total del equipo que hasta
ese momento estaba usando, por eso es que
nuestra plataforma es compatible con mu-
chas de las marcas de cdmaras o sistemas
de video aplicados al CCTV. Nacimos como
una empresa de soluciones IP, entonces la
mejor opcioén para el crecimiento es ofre-
ceral clientela posibilidad de incorporar esa
tecnologia sin dejar de lado lo que hasta
ahora venia usando.

- (Hacia donde cree que apunta el
futuro del mercado?

- En la actualidad el usuario esta migran-
do hacia el IP y como nuestra empresa no es
fabricante ni provee de cdmaras especiales,
debemos buscar la manera de integrarlas
dentro de nuestra plataforma. Entonces bus-
camos una solucion capaz de integrar dife-
rentes componentes con el fin de ofrecerle
al cliente una solucionintegral,independien-
temente del producto que esté utilizando.

- (Cudles son sus expectativas en
nuestra region?

- Latinoamérica es una regién que sostie-
ne,desde hace unos afios, un gran crecimien-
to. El mercado actual estd dominado por las
soluciones de video analdgico, lo cual nos
brinda una buena oportunidad de introdu-
cir una solucién IP que se adecue a las nece-
sidades actuales de seguridad. Argentina en
particular, no es un mercado atn maduro en
tecnologia IP y todavia —como otros merca-
dos de la region- no tiene un panorama muy
claro de las posibilidades que puede brindar-
le. El contacto con nuestros Partners locales
es permanente y tenemos un panorama muy
detallado de lo que aqui sucede, lo cual nos
da también una buena perspectiva de nues-
tras posibilidades. ®




Stmese a la familia Pegasus de 3i,
los comunicadores de alarma de mayor

crecimiento en ventas en el ultimo ano

Security products dealer

SF Technology presenta

la nueva linea de productos

31 Corporation Lider en monitoreo
de alarma via GPRS y Ethemet.

_I\/L...

“11"\‘ mmm:

Comuricacidn via canal

de vor [CSD v SMSH en caso
de falla de La red GPRS v
la linea telefdnica fija

o Pégasus Ethernet Corrunicacidn con servidores
con IP fijo o dindmicos

Compatible con todas
las alarmas del mercado
con protocolo CONTACT-ID,

........... ) Deteccién de corte de la
linea telefdnica (Con retardo
adicional configurable),

Actualizaciin remota de
configuracidn v firmware.

Deteccidn del corte del,

retomo del panel de atarma
Monitoreo remato de su
o Pégasus
funcionamiento Remato de DEBUGGER!
Ethemet + GPRS o emer
Transmisitn de datos encriptada en 128 bits.
4 entradas digitales v 2 salidas a relé
SF TECHNOLOGY S.A.

A, Boedo 1912 (C12394AW) CABA, - Tel- (54 11) 4923-0M0 - infogsf-technology.com - www sf-technology.com



Honeywell

SECURITY

*5870API

Proteccion inalambrica
de activos para interior

TECHNOLOGY
1 Honeywell

Security procuchs decker

Una solucién disefiada para
proteger activos especificos y
tangibles como objetos de valor:
cuadros, joyas, articulos
electronicos, etc.. con una

alta probabilidad de robo,

EL APIS870 continda
proporcionando proteccidn
incluso cuando el panel de
alarmas esta desarmado,
protegiendo al usuario tanto
del hurto del objeto como
de La intrusién en el domicilio.

Cémo funciena EL APISBTO utiliza un acelerdmetro similar al de
los automdviles para detetectar un impacto y ejectar

Los air-bags para reconocer movimiento.

Cuando el dispositivo estd fijo en el objeto a proteger.
detecta si una tentativa de movimiento o desarme,

dando La correspondiente alarma,

Aplicaciones

* Residencial
Articulos electrbricos
Cuadros y pinturas
Antigiedades

* Comercial

Finturas v esculturas en Museos

vy Galerias de arte

Equapamienty miédico en

Huospitales v labovatorios

Herrameentas v materioles de construccion
Irsumeas v elementos de oficinas

SF TECHNOLOGY S.A.

A, Boedo 1912 (C1239AAW) CABA. - Tel: (154 11) 4923-0M40 - infogsf-technology com - wwwsf-technology.com



Comunicador de Alarmas universal
INTERNET IP + Inalambrico GSM/ GPRS

502

e Permite la conexion a INTERNET de cual-
quier alarma sin costo adicional mantenien-
do como vinculo de respaldo la comunica-
cion GSM/GFRS.

® Seleccion de comunicacion de monitoreo
automatica, INTERNET IP. GSM/GPRS o linea
telefonica.

® Cliente DHCP para conexion a INTERMET a
través de un router standard.

® Entradas y Salidas adicionales para utiliza-
cion auténoma.

® Soporta protocolo contact ID o de contacto.

SEGO3

Teléfono GPS de Rastreo
Automadtico y Emergencia

J?pdbfm teléfono GPS para rastreo personal. Cuenta
a cuadribanda permitiendo su localizacion en

/GPRS cuadribanda.
idad de -159dBm, muy corto

o posicion cada 5 min.

n sensibilidad ajustable.

ntervalos programables.
‘caida, por cruce de cerca

SEL10 [+
Poderoso 2 J
Localizador | % %
GPS de _
tamano ¥ N—
—>
compacto 36 mm

El SEL10 es un localizador GPS disenado para reporte de posicion GPS
en wehiculos, personas, cargas y mascotas, Reporta a través de la red
GSM/GPRS, alarmas de emergencia, traspaso de la cerca geografica,
posicion, status etc.

Caracteristicas

* Comunicador GSM/GPRS cuadribanda,

* GPS SirfStar Il de sensibilidad de -15%9dBm, muy
corto tiempo de enganche y alta precision.
Resistente al agua IP&6.

Preparado para AGPS.
Certificacién PTCRB y FCC .

L]
L]
L]
* Bajo consuma; hasta 20hs reportando posicidn cada 5 min.

Distribuido por:

Prometeo 3036- Buenos Aires -Argentina
TE: 4361-0231 4542-9664
contacto@kelcom.com.ar
www.kelcom.com.ar



M Indice
1ra. Parte (RNDS n°51)
Clasificacion
Caracteristicas generales
1. Zonas
2. Expansion de zonas
3. Doblador de zonas
4. Definiciones de zonas
5. Resistencia final de linea
6. Respuesta de tiempo
7. Teclados remotos
8. Key switch
9. Salida de alarma
10. Alimentacion
11.PGM
12. Comunicador telefénico
13. Supervision de linea telefdnica
14. Agenda
15. Programacion remota
16. Memoria de eventos
17. Cédigos de usuario
18. Acceso telefénico
19. Médulos
20. Protocolo de comunicacion
21. Armados

2da. Parte
Conexionado
1. De energia
2, De baterias

3. De elementos de aviso y sonorizacion

4. Alimentacion auxiliar
5. Alimentacion interrumpible

.informe central

Caracteristicas y conexionado - 2da. Parte

b e

N

frEErdnee

E n este médulo describiremos

el conexionado de los elemen-
tos asociados a un panel microproce-
sador genérico.

Es importante aclarar que los ejem-
plos que se presentaran, corresponden
a la generalidad de las caracteristicas
de algunos paneles.

Como recomendacion, siempre de-
ben leerse atentamente los manuales
de conexionado de cada central, res-
petando las limitaciones descriptas
por el fabricante.

1.De energia

En su mayoria, las centrales de alar-
ma tienen una entrada de baja tension
en corriente alterna, generalmente de
16 a 18Vca.Asi, para alimentar una cen-
tral es necesario un transformador de
22 Vca ala tensién de entrada requeri-
da (16 a 18 Vca).

Panel

Bomes AC

SENS

16.5 Ves

A modo de guia ofrecemos
a nuestros lectores un deta-
lle del conexionado bdsico
de los paneles de alarmas,
tanto de origen nacional
como importados, junto con
la descripcion de las mis-
mas. A continuacion, una
tabla comparativa de las
principales funciones de al-
gunos de los modelos de fa-

bricacién nacional.

Es muy importante ademas tener en
cuenta para la eleccion del transforma-
dor, si no lo incluye el panel, la potencia
del mismo. En general, van desde 40VA
en adelante, segun los modelos.

2.De baterias

Generalmente las centrales poseen
dos cables provistos con terminales para
la conexién de la bateria de reserva. Los
mismos vienen identificados y debe res-
petarse esta polaridad.

Esta salida entrega una tension para
mantener en carga a la bateria y en al-
gunos casos la tensién se puede regular
entre 12y 14 Vcc. El cargador posee un
limitador de corriente, ademas de fusi-
bles de proteccion.

El valor de la bateria dependerd del
consumo total del sistema y de la auto-
nomia ante la falta de 220Vca que se re-
quiera en cada caso en particular.

Panel

6. Conexionado de Teclados de operacion
7. Bornes de conexionado de zonas
8. Conexionado de detectores de humo
9. Conexion de linea telefnica

10. Borne de masa

Bateria de gel
12Vee 6.5 AH
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« Aproveche al maximo su panel ma,

incorporando los controles remotos A2Ka

en el Bus de Datos, no perdera zonas y ganara

RECEPTOR una amplia variedad de funciones programables.

-
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TRANSMISOR
* TX-300

* RX-100

CONTROL DE ACCESO ( Cada llavero puede ser discriminado como un usuario diferente. )

ACTIVACION MODOS AUSENTE Y PRESENTE ( Completo y Perimetral. )

BOTONES CON EMERGENCIAS MEDICAS Y POLICIAL { Programable. )
NO OCUPA ZONAS | Compatible con el Bus de Datos A2IK@. )

PANICOS SIN FALSAS ALARMAS | 3 seg. Presionado. )
2 SALIDAS POR RELE ( Mantenido-sequidar. )

NO SE DESCALIBRA ( Tecnologia SAW. )
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San Lorenzo 1771 - B18248wY - Lanis . AALONSO Hnos.

AR \Buenos Aires - Argentina SIRENAS S.A.
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Un precio barato

El RK3200 comparte implica dejar de
tecnologia con el lado calidad,
Nuestro Soporte Backup Celular soporte,
Técnico es efgctivu y RK3100, el mas compatibilidad,
comprometido, y vendido en todo el flexibilidad
nuestros Ingenieros pais.
hablan su idioma. Ni
inglés, ni chino, ni Menos del 0.4% de Al igual que nuestras
portugués, los RK3200 clientes trabajamos con
requieren asistencia orgullo y responsabilidad,
Clientes técnica. la Unica forma de hacer
exigentes ; bien las cosas en la
| .L requierenun b | . — . sequridad electronica.

producto de
calidad.

Los 10 motivos por los que

El Comunicador
GPRS mas barato
del mercado

no es un RightKey RK3200

Invertimos para que
el RK3200 sea
compatible con casi

todos los produclos y Aligual que las

buenas empresas

Lo barato sale caro (falsas

sistemas nacionales e g1, ae clientes perdidos, robos y de seguridad, no
importados, Y lo evitables, horas de técnicos y Brindamos 5 nos esflorzamos en
logramos. operadores, etc). El verdadero Afos de ser los mas baratos |
empresario no elige por el precio Garantia sino en ser los '
de compra; analiza el CTP RightKey mejores.
(Costo Total de Propiedad) de! desde 2007.
producto que adquiere.

RIGHT

Innovacidn y Eficiencia en Sequridad Electronica
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* Service Express 24 hs.
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3.De elementos de aviso y sonorizacion

Las centrales tienen una salida para la conexién de ele-
mentos de aviso, como sirenas, luces, etc. Estas salidas en-
tregan una tension de 12Vccy estan limitadas en corriente.
Es importante respetar la polaridad de los dispositivos a
conectar como asi también no excederse del consumo
maximo permisible en cada central.

Existen paneles con la caracteristica de supervision de
sirenas, en cuyo caso ante un problema en el cableado dara
un aviso de falla. Cuando no se conecten sirenas deberd
colocarse una resistencia entre los bornes.

Por medio de la programacién del sistema, la salida de
alarma se activara por un tiempo definido.También se acti-
vara esta salida si estd predefinida la confirmacién de ar-
mado, en este caso el tiempo de activacién serd de apenas
medio segundo cada vez que se arme el sistema.

La salida de alarma o sirena estda protegida por fusibles o
protectores electrénicos contra sobre corrientes.

4. Alimentacion auxiliar

Es donde se conectan todos los dispositivos que requie-
ran para su funcionamiento alimentacion ininterrumpible
de 12Vcc (infrarrojos, barreras, rotura de vidrios, etc.)

La salida esta limitada segun el panel a una corriente
determinada, por lo que directamente se limita a la canti-
dad de elementos a co-
nectar,ya que la sumato-
ria de las corrientes de
estos no debe superar el
maximo permitido. En
caso contrario deberd
instalarse una fuente
auxiliar. Generalmente
incluye fusibles de pro-
teccioén vy, por supuesto,
la salida tiene polaridad.

Panel

Alimentacion auxiliar
+ -

Max. 750mA

5. Alimentacion interrumpible

Se conectan a esta salida de 12Vcc todos los detectores
que requieran para su normalizacion o apagado del testi-
go de disparo, cortarle por unos instantes la alimentacion.
Generalmente se conectan aqui los detectores de humo,
detectores de rotura de vidrio con memoria latcheada, etc.
El corte de la alimentacion se puede realizar a través de
una funcién desde el teclado.

En algunos casos no existe directamente una salida de
alimentacion interrumpible sino que se utilizan las salidas
PGM programadas para este fin. En el supuesto caso que
las salidas PGM no puedan soportar la corriente de los dis-
positivos conectados a ella, se les puede conectar un relé
para soportar el consumo.

En los paneles pequerios donde no existe la posibilidad

de tener una salida de alimentacion interrumpible, se po-
dra conectar un pulsador en serie con la alimentacion de
los dispositivos que requieran interrupcion.

6. Conexionado de Teclados de operacion

Los teclados remotos generalmente usan cuatro hilos
para el enlace con la placa de la central (existen de tres hi-
los también). Dos hilos son de alimentacién y dos de infor-
macion, llamados Data In y Data Out (que también pueden
denominarse Bus de datos). Es importante respetar la pola-
ridad del conexionado tanto en la alimentacién como en
los hilos de informacion.

Muchas centrales aceptan mas de un teclado remoto, que
se conectan siempre en paralelo. Las distancias maximas
del cableado dependeran de cada modelo de central asi
como también el nimero maximo de teclados a conectar.

En los sistemas particionables, los teclados tienen una di-
reccion especifica relacionada con la particion a la que fue
asignado. De esta forma, teclados de distintas particiones
pueden conectarse en paralelo, ya que cada uno se comu-
nica con el panel con una direccién prefijada.

Una recomendacion para la instalacion de teclados re-
motos es que cada teclado tenga su cable independiente
al panel y si la obra lo permite, por recorridos distintos. De
esta manera si el cable de un teclado se corta, el resto sigue
funcionando.

Existe variedad de teclados y cada uno tiene un consu-
mo diferente. Como la alimentacion se toma de la salida
auxiliar al igual que los detectores, se los debe tener pre-
sentes para el calculo de autonomia en caso de falta de
220Vcay también para no superar la corriente maxima per-
mitida por la salida de alimentacién auxiliar.

En el bus del teclado, también se conectan otros disposi-
tivos como mdédulos de expansion de zonas, médulos de
relé, receptores inaldmbricos, etc.

Panel

Alimentacion Aux. Data In Data Oul

Key Bus

Ateclados
aticionales
y midulos

0000
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Comparativa de Paneles

Modelos Particiones Usuarios Zonasen Zonasen Reportao/c Teclados Formato Teclas de PGM
bornera teclados Contact ID Emergencia
Alonso 3 14 6 2 Si 3 Si Si 2
A2K4
Gonner 1 6 6 0 Si 4 Si Si 2
G-600
Tausend 4 79 8 8 Si 8 Si Si 2
CR-800
Tecnoalarma 2 5 + Cédigo 6 2 Si 3 Si Si 3
Tecno- 8000 maestro



Adredue tliciencia

Posibilidad de Incorporar Zonas Inalambricas a la Central

PROTECCION TOTAL Activacién Total o Parcial (anula sirena interior) Al
No Ocupa Zonas m
Pulsador para Emergencias Medicas, Panico y Asalto n
Dos salidas Relé Configurables (Temporizado o Biestable)
Accionadas por Tecla de Fuego y Medico [I.I 1]
0 1
0 -
0
B
Efectividad
Zonas con Contador de Pulsos Inteligente
y de Doble Deteccion, Disefiada para
avitar Falsos Disparos
Tecnologia
Montaje SMD, Fusibles Electronicos,
L e i Optimizacion
2 Salidas de Sirena Independientes, Salidas PGM (programables)
Supervision de Bateria, 220v, Linea Fp:mﬁ::d;;"mmﬂm
Talafbiech y ek r c'l.llllquiarr Dispositive eléctrico
Comunicacion
Avisador Telefonico Hablado
Reporte de Zonas con Alarma y

Versatilidad

8 Zonas Totalmente
pregramables
(demoradas, seguidoras,
instantaneas, 24 hs, etc)

Status del Sistema a Teléfonos de
Linea ylo Celulares

Manejo por Teléfono de la Central
y de PGM's

¥

100%

Tecn ia
Argentci}ga
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Menor costo

tohle prestacion

Serie de Comunicadores
GPRS con Base celular

Teleprogramador y Receptor SMS sin cargo ™7
Programacion remota via SMS y GPRS  ~

Genera un autotest de la alarma y envia reporte ante incomunicacién por vias programadas

Reporte de estado: 1 por minuto o hasta 1/256 minutos
Compatible con todos los paneles de alarma Contact ID, 4x2 DTMF, 4x2 Pulso 7

Vinculo directo con IP Servers 7

Sistema anticloning de panelicomunicador
Provisto con IP primaria (fija o dinamica) + 2da IP de back-up 7

| NeT36

GERSPAGSH

2 afios de garantia

——4  Comunicador GPRS + linea fija + GSM + SM5
" Compatible con paneles de alarma Contact ID, 4x2 DTMF, 4x2 Pulso
~—————————"  Protecciones de tension sobre la lintea telefénica

————————" Hasta & horas con bateria a flote 300mA (opcional) Comunicador GPRS + GSM Audio + SM5. *————
——————  Conexién para micréfono y parlante (opcional) 1 Linea telefénica para realizarirecibir
" Expansién de 4 zonas y 2 salidas llamadas GSM o sin cargo dentro del grupo, =

Compatible con paneles Contact ID o 4x2 DTMF —+—————
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Sistemas Electrénicos de Seguridad
Alarmas de Robo e Intrusion
Deteccion de Incendios

CCTV - Grabacion Digital
Proteccion Perimetral

Control de Accesos

Panel de Alarma
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7.Bornes de conexionado de zonas

Aqui se conectaran los detectores del sistema. Existen va-
rios tipos de conexionado de zonas, dependiendo de la sa-
lida de alarma del detector a conectar. Por ejemplo, existen
detectores normal cerrado (N/C) y detectores normal abier-
to (N/A). A las zonas que aceptan resistencia de final de li-
nea se les podrd conectar y combinar detectores N/Cy N/
A. Las zonas que no acepten resistencia de final de linea,
solo podran soportar detectores N/C.

También existen configuracion de zonas duplicadas, para
aquellas centrales que lo acepten.De esta manera,una zona
se convierte en dos y necesariamente llevard mas de una
resistencia de final de linea por zona duplicada.

Las resistencias de final de linea siempre deben colocar-
se en el final del cable, de manera de garantizar la supervi-
sion de todo el cableado. Los valores de esta resistencia
varian de acuerdo al modelo de la central.

A una zona se le pueden conectar varios detectores, pero
la condicidn ideal seria el conexionado de un detector por
zona de la central.

Los terminales de zonas vienen identificados como posi-
tivo y comun, si bien no es necesario respetar la polaridad
para el conexionado de una zona, en algunos casos donde
se cablee con un solo hilo o en detectores que envian in-
formacion por salidas de colector abierto, la conexién debe
realizarse sobre el terminal positivo de la zona. Los termi-
nales identificados como comun o negativo pueden estar
compartidos con mas de una zona. Todo esto también es
valido para los expansores de zonas cableadas. Un detalle
atener en cuenta con las zonas es la distancia maxima per-
mitida del cable para una determinada seccién del mismo:
cuanto mayor sea el tendido del cable, mayor sera la resis-
tencia de la linea.

Las zonas inaldmbricas puede decirse que son zonas de
software, ya que no existe un vinculo fisico entre el detec-
tor y el panel. Los detectores inaldmbricos no llevan resis-
tencia de final de linea, son solo transmisores.

Panel de 8 zonas

H LO HI HI LO H HI LO H HI LO HI

Z1 Com Z2 Z3 Com Z4 Z5 Com 26 Z7 Com Z8

RFDOL RFDL

En el diagrama anterior, en las zonas 1y 2 se conectaran
circuitos N/Cy N/A combinados, la zona 5 se encuentra pun-
teada con una RFDL y la zona 8 fue cableada con un solo hilo.

A continuacion, ofrecemos un diagrama con los distintos
circuitos de zonas que pueden establecerse.

Distintos circuitos de zonas

NC y NA 2 NA
con RFDL MA con RFDL con RFDL NC sin RFDL
H LO H Lo H LD
QX

. el

™

2 NGy 2 NA -
ona duplicada
con RFOL et g
Wi LD HI Lo
‘-' Sabotaje A y NG

ocon RFOL

Zona ANC  Zona B NC
con RFDIL con RFDL

8. Conexionado de detectores de humo

El conexionado de detectores de humo requiere tener
presentes ciertas normas, las cuales no son tema de anali-
sis en esta obra. Se describe a continuacién un conexiona-
do tipico para detectores de incendio de 4 hilos, ya que la
mayoria de los paneles aceptan este tipo de detectores.

Al parset
Almariaen

it Fiarlit Tl o braia

con Tives MO
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Comparativa de Paneles

Modelos Particiones Usuarios Zonas en Zonas en Reporta o/c Teclados

bornera teclados

CEM 1 7 9 1 Si
Xanaes 10

CEM 1 7 5 1 Si
Xanaes 6

CEM 1 5 4 1 Si

Suri

CEM - - 4 - Si

Pucara

Formato Teclasde PGM Caracteristicas especiales
ContactID Emergencia
3 Cl + Ademco Si Hasta 5 Central Modular (Expansor
Express + 4+2 de Zonas, PGM, RF)
3 Cl + Ademco Si Hasta 5 Central Modular (Expansor
Express + 4+3 de Zonas, PGM, RF)
3 Cl + Ademco Si 1 Central Modular (Expansor

Express + 4+4 de RF)
1 - - - -



Rx 4 Receptor Universal
4 Canales (emporizados)

Picaflor 72 - B Mitre (5006) Cordoba - Rep. Argentina
Tel.: (54-351) 456-8000 / Fax: (54-351) 4111447 '
e-mail: ventas@cemsrl.com.ar - www.cemsrl.com.ar Cem

Hecho en Cordoba
INDUSTRIA ARGENTINA
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Celletech Technologies

J, B. Justo 330 (B1602BKF)
Florida / Pdo. Vicente Lopez
Buenos Aires / Argentina

Tel. (5411) 4795-6112 Rot.
Fax. (5411) 4795-6048
info@celietech.com.ar
www.celletech.com.ar

dimos el primer
paso hacia
n viaje...

Celletech, la empresa que desde

hace 10 anos continta liderando el mercado
de la seguridad con su constante
innovacion electrénica.

Marca el camino hacia el futuro
tecnolégico al servicio de la sociedad.

» Unico sistema GATEWAY (centro de administracion
y control de los equipos de hardware y software)
interconectado a DATACENTER.

* Nuevos proyectos en telemetria.

¢ Exportamos tecnologia + propiedad intelectual.

¢ Automatizamos a paso firme el interior del pais.

Cellélech
C "

Hacia el Bicentenario
trayendo lo que vendra, al ahora...



Linea completa de productos
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PANELES, TECLADOS & MODULOS SENSORES & ACCESORIOS COMUNICACIONES
PowerSeries Inalambricos Transmisores
Integracion Direccionables Sur-Gard
Verificacion de Audio Sensores de Movimiento il
MAXSYS Series LC MICELANEOS
Cableado Estructurado Detectores de Software de
Ruptura de vidro Programacian Remota
Detectores de Humo Servicios y Soporte

www.dsc.com

ALARMATIC. Jlosé Bonifacio 262. C1424CHF. Ciudad de Buenos Aires
Tel/Fax: 011.4922.8266 -011.4924.1527 e.mail: alarmatic@fibertel.com.ar
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9. Conexion de linea telefénica

Las centrales de alarma poseen cuatro bornes para la co-
nexién de la linea de teléfono. Algunas placas cuentan con
una ficha telefonica del tipo RJ que reemplaza a los bornes.

Cuando un sistema esta conectado al servicio de monito-
reo, el panel debe tener control de la linea telefénica. Por eso
desde la caja de la compania debe conectarse al panel y lue-
go desde el panel hacia los teléfonos de la casa u oficina.

Cada vez que se produce un evento el panel tomara la
linea telefdnica, si estd siendo usada cortard la comunica-
cién y comenzard el proceso de enlace con la central de
monitoreo. Si existiera un teléfono entre el panel y la caja
telefénica, mientras se esté usando la linea, el panel ante
un evento no podra apropiarse de la linea telefénica, de-
morando asi la transmision de los eventos y atentando di-
rectamente con la seguridad del sistema.

También sobre los bornes de conexionado de linea telefé-
nica, en los paneles que lo aceptan, se conectan los distintos
mddulos de acceso telefénico, supervisores de linea, etc.

Panel

TE Linea TE
Tip Ring Ring

SENENES

Teléfona Tekélono Teléfona

10.Borne de masa

Este borne, aunque generalmente no muy usado por los
instaladores, es fundamental en la proteccion eléctrica de
todo el sistema.Todo fabricante de paneles recomienda que
se conecte la central a una buena masa, lldmese jabalina,
para derivar a tierra toda sobretension.

Es muy comun que por la linea telefénica ingresen al
panel sobretensiones, que también se pueden regenerar a
través de la linea de 220Vca.

La electricidad estatica que no se descargue a masa e
ingrese al panel cuando hay tormentas puede ocasionar la
«rotura del soft» de funcionamiento. Esto se pone en evi-
dencia con el «fallo de test» que si bien en principio se so-
luciona reseteando el panel, no es solucion definitiva. Por
ello es importante tener una derivacion a tierra.

Si bien la conexién de
este borne a tierra ofre-
ce una proteccion real,
es conveniente conectar
a la linea telefénica un
dispositivo protector
adicional contra sobre-
tensiones. Lo mas reco-
mendado es el llamado
dispositivo Sidactor,que
se conecta en paralelo
con lalineay consiste en un circuito integrado de alta velo-
cidad de respuesta que cortocircuita los bornes ante una
sobretensién, evitando dafar los elementos que en ella es-
tan conectados. |

Panel

Bome a Tierra

Cable min. Tmm2

Jabalina

E INDUSTRIA ARGENTINA



Controlador

Omni Pro |l

16 zonas en placa exp a 176
8§ salidas da ingger amplables e
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Simple Programacion

Los equipamientos de
automatizacion y
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una instalacion de
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Son tiempos de participar, de comprometerse, de construir juntos

un futuro mas seguro, debatiendo normas para mejorar nuestra : '
actividad. No queremos sélo su voto, lo necesitamos a usted. casel
Forme parte de un gran grupo de monitoreo. www.casel.org.ar

Cdmara Argentina
de Seguridad Electronica



"Cuentas claras conservan los negocios". Somos los Gnicos que
ofrecemos tarifa plana en monitoreo mayorista, y una cuenta clara es saber el costo
del servicio de antemano. Ofrecemos nuestros servicios a empresas de seguridad
electrénica y a empresas de seguridad fisica. Brindamos el servicio y la asistencia
en su nombre. Ademas: Autonomia y auditoria para las cuentas de dealers. Reportes
de clientes via mails. Acceso web dealers, altas bajas, cargas y modificacién de
directivas. Lineas telefénicas exclusivas para sus clientes. Monitoreo telefénico digital.
Monitoreo por internet TCP IP. Monitoreo por GSM GPRS/SMS. Monitoreo radial.
Monitoreo por celemetria. Video y audio verificacién de alarmas integradas.

SPSS

Pedro Lozano 4265 / C1417EEU Ciudad Auténoma de Bs. As Tel. 4639-2409 / E-Mail: directivas@sistemasps.com




NOrmas

Normativa europea EN50131

Europa marca el camino en este tema, que exige para su aplicacion unidad de criterios y condiciones de

instalacion y servicio. CASEL trabaja en sus comisiones internas en el desarrollo y aplicacion de estos

criterios en Argentina. Veamos como se ha enfocado el tema en la C.E.E.

Grados de seguridad en las instalaciones

L a EN50737 es un conjunto de normas europeas que tienen
como una de sus finalidades establecer los requisitos gene-
rales de los sistemas de alarma contra intrusion, el disefio de los
sistemas, su planificacién, funcionamiento y mantenimiento, con
el fin de mejorar la calidad e integridad de los sistemas de segu-
ridad y la profesionalizacién de este sector. Asimismo, tiende a ho-
mogeneizar las diferentes normativas europeas existentes en la ac-
tualidad en los paises miembros de la Comunidad Europea.

La EN50131 recoge un conjunto de normativas que hacen re-
ferencia a aspectos o componentes concretos de un sistema de
seguridad y que se concretan en las siguientes normas:

m Aspectos que cubre

50131-1 Normativa general
50131-2 Normativa sobre dispositivos
de deteccién
50131-3 Normativa sobre central de
control y periféricos
50131-4 Normativa sobre los dispositivos de
aviso,sirenas,detectores de sonido, etc.
50131-5 Normativa sobre interconexiones,
cableado, enlaces inaldmbricos, etc.
50131-6 Normativa sobre fuentes
de alimentacién
50131-7 Directrices de aplicacion,

principalmente para instaladores

La EN50131-1 es el documento principal, que especifica los
Requerimientos Generales para Sistemas de Alarma Contra In-
trusion. El resto de normas especifica con mayor detalle las ca-
racteristicas que deben de cumplir todos los elementos que com-
ponen el Sistema de seguridad.

Grados de Seguridad

Lanorma UNE/EN50131-1 establece que cualquier establecimien-
to a proteger debera ser clasificado segun el grado de riesgo, con-
siderando el tipo de local, el valor del posible contenido y las
expectativas sobre el intruso tipico en cada caso. Deberd ser clasi-
ficado de 1 a 4, donde 1 serd el grado mas bajo, correspondiente
por ejemplo a una instalacién de baja vulnerabilidad y 4 el de ma-
yor riesgo, para instalaciones especiales de alta seguridad.

Cualquier elemento o dispositivo que forme parte de un siste-
ma de seguridad conectado a una central de alarmas, debera cum-
plir como minimo el grado indicado en las normas UNE/EN50131y
siguientes y en ningun caso podrd ser inferior al grado 2.

El grado correspondiente a un sistema de seguridad serd equi-
valente al grado mas bajo aplicable a uno de sus componentes.
Por lo tanto, en las instalaciones donde sea obligatorio un deter-
minado grado, todos los componentes del mismo deberan tener
un grado igual o superior al exigido para dicha instalacion.

Grado de | Descripcion
Seguridad

1 Bajo riesgo, para sistemas de seguridad
dotados de sefalizacién acustica y sin co-
nexion a la central de alarmas.

2 Riesgo bajo/medio, dedicado a viviendas
y pequenos establecimientos en general,
conectados a una central de alarmas.

3 Riesgo medio/alto, para establecimientos
obligados a disponer de medidas de segu-
ridad, asi como instalaciones comerciales
que por su actividad sea aconsejable.

4 Alto riesgo, destinado a infraestructuras
criticas, instalaciones militares, depdsitos
de efectivo, valores o metales preciosos.

Clase medioambiental

Adicionalmente al grado de seguridad, para garantizar el correc-
to funcionamiento de los equipos que componen el sistema de
intrusion, debe tenerse en cuenta el ambiente en el que van a estar
trabajando. Para ello se han definido 4 clases ambientales, que van
desde Interiores, Clase |, hasta exteriores en general Clase IV.

No hay una clasificacién medioambiental general para una ins-
talacion y cada componente de la misma debe cumplir la clasifi-
cacion segun el ambiente en el que esté instalado y deberd estar
marcado con su clase medioambiental.

Las clases medioambientales se definen de la siguiente manera:

Clase Descripcion

1 Interior. Esta clase cubre los elementos que
funcionaran en ambientes en el interior,don-
de la temperatura se mantiene bastante uni-
forme. En general no se suministran compo-
nentes de seguridad de este nivel.

I Interior General. Esta clase cubre los detec-
tores, teclados, centrales de seguridad y otros
dispositivos. Especifica que dichos elementos
deberan funcionar en un entorno en el que
pueda haber variaciones de temperatura im-
portantes o condensaciones en ventas y areas
de almacenamiento.

Exterior a cubierto o interior en condiciones
extremas. Especifica que dichos elementos no
estaran totalmente expuestos a exteriores o es-
taran en interiores en condiciones extremas.

Exterior General. Esta clase cubre las sirenas
y otros elementos instalados en exteriores, los
cuales estaran totalmente expuestos a las in-
clemencias ambientales.

Continda en pdgina 96
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Tenemos el mismo negocio
pero diferentes clientes.
El nuestro es usted.

Hace 15 afos que estamos en el negocio de! monitoreo y conocemos muy
bien o que necesita una pyme de su proveedor mayorista de monitoren,
Sabemos que stlo el cumplimiento construye en el tiempo la confiabilldad del
SETVICio, por es0 nos concentramos en proveer exclusivamente servicios
mayoristas de calidad superior para todo el territorio nacional.

Ofrecemos ademds; servicios de valor agregado con herramientas de
gestion y auditoria en linea que aumentaran su rentabilidad:

> Reportes automatizados via email (Ajustables, en Word Excel o Pdf)
= Doble control de testeo por cuenta (Testeo primario y backup)
> Control de horarios sobre usuarios (Ej. titular no encargado si)
> Reportes instantaneos a celulares (Notificaciones definibles de eventos)
= Videoverificacion de eventos (Mediante sistema geovision)

= Modulo de Acceso Remoto (Auditoria, generacion de reportes, control)
= Modulo de gestion técnica (Ordenes y seguimientos técnicos)

Muestro centro cumple ampliamente las normas IRAM 4174 y esta listo
para recibir sefiales en multiples formatos IP/GPRS: NANOCOMM; PARA-
DOX; PPA, NOR-K, CELLETECH.

Tenemos acuerdos con [as prestadoras celulares para acceder a planes de
comunicaciones de costo reducido para los GPRS, ademas optimizamos la
comunicacion mediante la tecnologia VOIP eliminando costos de larga
distancia,

Tenemos mucho mas para contarle pero 1o mas importante es que lenemos
ganas de escuchario. .. seguramente nuestras experiencias hayan pasado

por caminos muy similares.

Contactese, podemos hacer mucho por ud y su negocio,

S CONVENCIDOS
LA MEJOR OPCION

ESTAMO

QUE SOMOS
EAR

PARA MONITOR

sUS CUENTAS Yy QUEREMOS

DEMOSTRARSELD.

Carlos Calvo 3430 | CABA | (011) 4139 9205
Mail: info@anker.com.ar
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Otros aspectos indicados en EN50131

El grado de seguridad define las siguientes caracteristicas:au-
torizacion, niveles de acceso, manejo, procesamiento, deteccion,
notificacion, alimentacion, seguridad de la autoproteccion, su-
pervision de enlaces y registro de incidencias.

Caracteristicas como el tiempo de autonomia de los siste-
mas en caso de fallo de la alimentacién principal, los niveles
de acceso al sistema o la aplicacion del sistema antienmasca-
ramiento, se ven afectados por esta nueva normativa, como
veremos a continuacion.

- Deteccion de intrusion y reconocimiento de fallos

El sistema de sequridad deberd ser capaz de diferenciar en-
tre una sefal de intrusion y una sefal de sabotaje (tamper).
Las centrales de seguridad actuales suelen cumplir este as-
pecto. Sin embargo, el instalador debe asegurar que los ele-
mentos han sido cableados correctamente y la central pro-
gramada correctamente.

- Niveles de Acceso
EN50131 establece 4 niveles de acceso al sistema de seguridad:

m Significado

1 Sistema en modo de espera, visible a cualquiera
2 Sistema accesible por usuarios normales

3 Sistema accesible por instaladores

4 Sistema accesible por al fabricante

De acuerdo con EN50131 tnicamente el usuario podra ar-
mar y desarmar el sistema de seguridad. Teclas de armado ra-
pido no son permitidas, ya que cualquiera podria armar el sis-
tema con una tecla de armado rapido. Cuando el sistema de
seguridad esté programado conforme a esta normativa, la fun-
cion de armado rapido no estara habilitada.

Adicionalmente no esta permitido entrar en modo ingenie-
ro o instalador sin el permiso del usuario. Segun el fabricante,
esto puede serimplementado de diferentes modos, por ejem-
plo introduciendo un cddigo de usuario después del cédigo
de instalador, el usuario debe entrar en un menu para permi-
tir al instalador introducir su cédigo, etc.

Los usuarios tienen capacidad para modificar algunas de las
condiciones que no permitian el armado del sistema.Por ejem-
plo, los usuarios pueden omitir durante un periodo especifico
los fallos y sabotajes del sistema (en sistemas de Grado 2).

Los usuarios pueden modificar su propio cédigo PIN.

Para sistemas de Grado 3 se requieren cédigos de usuario
de 5 digitos.

- Detectores Volumétricos

De acuerdo con la normativa EN50731 los detectores volu-
métricos con deteccidn de intrusion y sabotaje (tamper) se-
ran adecuados para sistemas de Grado 2. Estos tendran que
producir una alarma si pierden totalmente la alimentacion.

Los detectores de Grado 3, ademds de las indicadas para los
detectores de Grado 2, deberan incluir las siguientes funcio-
nalidades:

1. Detecciéon enmascaramiento

2, Deteccién tensidn de alimentacién baja

3. Tamper de pared

4. Auto diagnostico local minimo de 1 vez cada 24 h.

Adicionalmente, los requisitos de deteccién en cuanto a ve-
locidades de paso, proximidad y movimientos intermitentes
serdn mas exigentes que en los detectores de grado 2.

La sefal de enmascaramiento del detector debera ser dife-
renciada del resto de sefales del detector (alarma y tamper)
en la central de seguridad.

- Contactos magnéticos

De acuerdo con la normativa EN501317 los contactos mag-
néticos de Grado 2, deberdn incorporar un tamper para detec-
tar el sabotaje. Esta funcionalidad no serd exigida si son del
tipo hermético. En los contactos magnéticos de Grado 3, ade-
mas de los requisitos indicados para los contactos de Grado 2,
deberan incluir la deteccién de interferencia del campo mag-
nético y su senalizacion mediante salida de sabotaje.

En el caso de contactos magnéticos inalambricos, se requiere
tamper de pared para los sistemas de Grado 2 y 3. En el caso
de Grado 3,también se requerird la deteccién de la interferen-
cia del campo magnético.

- Equipamiento de sefalizacion

La norma EN501731 especifica el funcionamiento y los requi-
sitos necesarios de los elementos de sefalizacién empleados
para cada grado de seguridad. Existen tres niveles de ATS Sis-
temas transmision alarmas) principales:

Nivel ATS | Significado

2 Utilizado en los sistemas de Grado 2 y prac-
ticamente equivalente a los comunicadores
digitales actuales.

3 Utilizado como sistema de transmision se-
cundario o de reserva en los sistemas de
Grado 3. Similar a los requisitos de ATS 4,
pero con supervisiones menos rigurosas.

4 Utilizado en los sistemas de Grado 3 y es
equivalente a la sefalizacion encriptada con
supervision de comunicacién por terceros.

- Fuentes de alimentacion

La normativa EN50131 establece que las fuentes de alimen-
tacion estaran dimensionadas para alimentar el sistema de se-
guridad en todas las condiciones, incluida la carga de la bate-
ria en un tiempo especifico. Esto supone utilizar baterias de
de mayor capacidad (Ah) y utilizar fuentes de alimentacién
mas potentes. La potencia de las mismas ird en funcion de las
necesidades del sistema y ha de permitir alimentar todo el sis-
tema de seguridad y cargar la bateria segun las especificacio-
nes establecidas en la normativa.

*Grado 1y 2: Autonomia con bateria de 12 horas y carga de
las baterias hasta un 80% de su capacidad en 72 horas.

* Grado 3: Autonomia con bateria de 24 horas. Esta se puede
reducir a 12 horas, si el fallo de alimentacion es transmitido a
la CRA.y carga de las baterias hasta un 80% de su capacidad
en 24 horas. ®

I:ﬂSEl

Camara Argentina
die Seguridad Electrénica

Agradecemos para la elaboracion de este
informe al Lic. Daniel Banda, Secretario
de la Comision Directiva y Coordinador
del Grupo de Monitoreo CASEL.
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Video verificacion
SMS 2-Way
Acceso web uar
Reportes por e-mail
Seguridad mévil
Amplia compatibilidad GPRS-IP

Soluciones ERP de Monitoreo
www.softdemonitoreo.com

‘ Multiplica los controles ‘ Simplifica las operaciones ‘ Agiliza los procedimientos




* Lecior biométrico
* lecior de torjeta de Proximidad
* Contral de rondas incorporado
* |nterfose IP/GPRS twin [admite 2 SIM CARDS)
* 16 agendaos independientes
de oulo-arme/desarme,
* Médulo con 8 entrodas de
video - Image Sender®,
* Actuolizocién del Firmware en
formo remota (IF/GPRS)
* Programacion remota por [P/GPRS {10 Mpbs)

por el panel de Alarma (farmate Centect D)

* Comunicacion con IP fija o dindmica

de Reporte doble y/o Back-up
¢ 2 zonos y 2 PGM en lo farjelo

Conozca los NUEVOS PRODUCTOS |

Monicel GPRS Universal LUSB

= Full Data: reporto fodos los eventos generados

* Desarrollado poro ser utilizodo como primera via de comunicacién
* Tarjeta 5IM doble para el envio de datos por GPRS

* Down/Uplood por Puerto LISB o GPRS sin quitar el madulo celular

* Reporta para 4 direcciones de [P con configuracian

Su empresa de monitoreo esta lista para evolucionar!

L _ .
 para el Monitoreo de Alarmas

Infinit
Panel de alarmas Full IP

= Hasta 64 zonos configurables

* Puera IP (Ethernel) integrado

* Comunicocian Ethernet, linea telefdnica, calular GPRS/CSD/SMS

* Comunicocién para 4 nimeros IP/Telélone

* Protocalos Ethernet, GPRS y Contact ID

* Encriptocidn de lo comunicacidn con desting P

* Exclusivo E-Bus para interconexian de hasta 32 dispositivos
(teclados, tarjetos expansoras, madulas PGM, camaras, elc.)

* O Particiones (opcional &4 porticiones virluoles |

= 16 zonas folalmente configurables en lo tarjeto

= 254 confrasenas de usuario de 4 o & digitos configurables

= Teclodo con visor de cristal liquido con iluminacién

* Temporizado de zonas, entroda v salida, sirena, fallas, outolest, ete,

* Bulfer de almacenamienta de dltimos 2048 eventos

* Colendario inferne con data y hera en fiempo real

+ Tarjeta expansoro de
hasta & enfrodas y & solidas PGM

* Monitoreo de oudio ombiente [opcional)

* Accionomiento de PGM y reporte de estodo por SMS

* Recepcion de eventos por SMS

* Opcitn de occionamiento de salidas PGM's por el
sistema Free Call, permitiendo olmacenar hasta
& niimeros de teléfono

* Actualizacién de Firmwore remoto (GPRS/SMS)

Tel.: {011} 4566-30659 f 3225
ppacapital@ppa.com.ar

PPASUR

Av. Almirante Brown 2980,
(VE34) Tomperley

Tel: (011)4292-0636
ppasurppa.com.ar

PPAMNORTE
Ay Belrd 5085. Villa Devaoto. Luis Maria Drago 328
{1819) Ciudad de Buenos Alres, Villa Adelina

Su socio indispensable para sus

Tel: (011)4735.7510/7504
i A Y proyectos de seguridad electronica.

ppancrie@ppa.com.ar

CENTRO DE SERVICIOS PARA MOMNITORED

Ramdn Lista 5162 - {1419) Villa Devoto |

Tel.: (011} 4568-5618

Inscripcicnes para capacitachones: e
info@ppa.com.ar 0B00-333-8990 o
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EXCLUSIVO SISTEMA | CARACTERISTICAS DEL SERVICID
DE MONITORED COMPARTIDO

@ Monitoreo TELEFONICO | RADIAL | GPRS | SMS | INTERNET.

© Repetidoras IP Multiformato, Multimodo, Multiservicio
con Backup GPRS y DTMF, retransmite todo a la estacion.

© Software de administracion remota para minoristas.
= Nemesis by Neptuno.

@ Audio y video verificacion.

© Localizacion satelital de vehiculos y personas (AVL).

= Logistica. tracking SAT 5.
= Emergencia.

= Servidor propio.

TARIFA PLANA

© Asistencia y Monitoreo en su nombre.

© Dos reportes diarios de novedades via E-mail.

© Todas las marcas importantes de GPRS.

4 SIN PAGO INICIAL

.7 COBERTURA
NACIONAL

Tel: (0351) 4683200 | info@alarmaskeeper.com.ar | www.alarmaskeeper.com.ar
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RAFAELA, PROVINCIA DE SANTA FE

Reunion con referentes
de la seguridad electrdnica

Con el objetivo de conocer y tratar problemdticas comunes, integrantes

de la Comisién Directiva de CEMARA se reunieron con representantes

de empresas santafecinas.

Para comenzar un ano laboral distinto y en-
contrarle solucidn a los problemas comunes
y del conjunto, y por iniciativa de CEMARA,
se llevd acabo en la ciudad de Rafaela, pro-
vincia de Santa Fe, el primer encuentro entre
los referentes de la seguridad electrdnica de
la regidn. Participaron del mismo importan-
tes empresarios, socios y no socios de la Ca-
mara. El trabajo se focalizd en el andlisis de
la situacion del sector en la ciudad y en la im-
portancia de intercambiar experiencias
sobre los inconvenientes que la realidad im-
pone al sector a fin de resguardar, ante todo,
la competitividad de la industria.

En representacion de CEMARA estuvieron
presentes el Ing. Walter Dotti, Presidente de
la Camara, y el Dr. Carlos Prestiping, Dele-
gado Principal de la Delegacidn Litoral. Ade-
mas estuvieron los Sres. Armando
Marinozzi, de la firma Marinozzi Sistemas de
Seguridad; Héctor Olloco, de la firma Cross
S.R.L.; Juan Mandrille; de la empresa Seguri-
dad Total; Gastdn Escarafia, representante
de Laser Alarmas; Claudio Bernini, en repre-
sentacion de la empresa Bernini Sistemas;
Néstor Abriata, de Assi Alarmas; y Sergio Al-
bano, perteneciente a la firma Sisel.
Quienes participaron de la jornada conti-
ndan hoy manteniendo reuniones periddi-
cas, a través de las cuales pueden analizar

las politicas que llevan adelante en pos de
garantizar |a calidad en el servicio y la conti-
nuidad de sus empresas.

Satisfechos con los resultados obtenidos
con nuestros pares rafaelinos, continuamos
desde CEMARA afirmando nuestra apuesta
a la asociatividad, como una pieza clave para
resolver los problemas diferenciales vy, en
ocasiones CoOmMuUnes, que presenta nuestro
sector en las diferentes regiones. Es pues el
trabajo que llevamos adelante a través de
nuestras delegaciones lo que nos permite
establecer un doble vinculo: por una parte
estar atentos a las demandas especificas de
las distintas localidades y, al mismo tiempo,
ofrecer una visidn macro del sector, que se
nutre de la experiencia de cada una de las
delegaciones y del accionar de la Camara, a
nivel nacional.
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Miguel Turchi, Vicepresidente Primero de CEMARA; Hugo Garcia Correale, Presidente de la Cimara de Seguridad electrdnica de Uruguay;
wel Dr, Carlos Sottini, Director de Agencias de Seguridad Privada bonaorense

Marco regulatorio para el sector

Durante el encuentro organizado por CEMARA, uno de los temas tratados fue la actualidad
de la normativa referente a la actividad del monitoreo y la seguridad electrénica.

Uno de los temas tratados durante las
Primeras Jornadas de Seguridad Privada
del Mercosur, llevadas a cabo en no-
viembre de zoog, fue la Actualidad del
Marco Regulatorio para la Actividad del
Monitoreo y la Seguridad Electrénica en
los Paises del MERCOSUR,

El panel que tratd esta tematica estuvo
conformado por el director de Agencias
de Seguridad Privada de la Provincia, Dr.
Carlos Sottini; el Presidente de la Ca-
mara de Seguridad Electrdnica de Uru-
guay, 5r. Hugo Garcia Correale; y el
Vicepresidente Primero de CEMARA, Mi-
guel Turchi, como maderador.

Fue el funcionario de la Camara guien in-
trodujo a la audiencia sobre el trabajo re-
alizado por CEMARA v el importante
aporte que éste constituyd para la elabo-
racion del Proyecto de modificacidn, en

forma conjunta con las autoridades pro-
vinciales, del Decreto Reglamentario de
la Ley 12.297.

En el marco de esta Ley, el Dr. Carlos Sot-
tini dijo estar conciente de la necesidad
de la modificacian del Decreto reglamen-
tario para adecuar la aplicabilidad de la
norma a las particularidades de la activi-
dad del Monitoreo de Alarmas.

Dentro de las modificaciones se acorda-
ron los montos de las Tasas de habilita-
cién en términos generales, lo que
implicaria una contribucidn significativa
para las autoridades por parte de las em-
presas del sector.

Por otra parte subrayd que, a la breve-
dad, se estaria trabajando en conjunto
con la Legislatura bonaerense para la
creacidon de una nueva Ley, que contem-
ple la actividad del sector que nuclea a

las empresas miembros de la Camara,
tanto en lo referido a las alarmas fijas
comao moviles. Por otro lado, el Sottini
aclard que seria también la intencién de
esta nueva ley morigerar sustancial-
mente las multas y facilitar el pago de
las mismas,

Hugo Garcia Correale, en su disertacian,
introdujo en un muy claro resumen las
exigencias y alcances de la legislacian vi-
gente que regula la actividad del moni-
toreo en la Repdblica del Uruguay.
Todos los panelistas coincidieron en la
imperiosa necesidad de trabajar en
forma conjunta entre la Seguridad Pd-
blica y Privada y desde la Comisidn Di-
rectiva de esa camara, reiteramos
nuestra gratitud para con los destaca-
dos disertantes que participaron de las
jornadas.
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Atrévase a romper con los paradigmas del siglo pasado
Integre la primera RED MUNDIAL DE MONITOREQ
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La inversion mas segura.

PIONEROS Y UNICOS EN BRINOAR SERVICIO DE MONITORED

MAYORISTA EN POSADAS MISIONES

DEJE DE SER EMPLEADO.... Y PASE A SER DUENO DE SU NEGOCIO SIN INVERSION INICIAL,

GARANTIZAMOS POR CONTRATO QUE SUS ABONADOS SON 5US ABONADOS
MUCHO MAS DE LO QUE UD ESPERA DE UN SERVICIO DE MONITOREO MAYORISTA

Comience con su propia central de monitoreo sin inversion inicial. Full control
de horarios, control general, por area, por usuario, feriados y vacaciones.
Meonitoreo telefénico con llamadas locales sin cargo, por gprs, conectividad ip,
Video verificacion y acceso web (verdaderamente) on line tanto para ud. como
para sus abonados. Plataforma de capacitacion constante técnica y empresarial

OESDE POSADAS MISIONES PARA TODOO EL PAIS
LA MEJOR OPCION EN MONITOREDO MAYORISTA

Contacto: César Almeida
San Luis 2183 - Posadas Misiones
0:37/52-420588Winfo(@cakdammisionestcom:ci
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Novedades del mercado

Media Relay System de Macro Secure

DVR Movil

Starx Security Systems presenta un revolucionario producto para la sequridad
de mdviles y flotas de uso publico o privado. Se trata de una solucion desarrollada
por Macrosecure que posibilita la transmisién de eventos en tiempo real en
dmbitos abiertos que requieren de movilidad.

M edia Relay Sys-

tem de la firma
Macrosecure es una solucion
completa para la seguridad
movil y transmisién de me-
dios desde cualquier terre-
no, presentada en nuestro
mercado a través de Starx
Security Systems, importa-
dor de sistemas de segu-
ridad electrénica. El MRS
permite la transmisién de vi-
deo, audio, datos en tiempo
real (H.264) y clips de video
desde el campo al producir-
se una alarma o a solicitud
del usuario o Centro de con-
trol a través de cada una de
sus unidades.

El sistema soporta todas
las redes IP, incluyendo re-
des inaldmbiricas celulares y
otras y ofrece hasta cuatro
canales de video/audio por
cada unidad, controlables
desde el centro de monito-
reo. Incluye también un sis-
tema GPS con monitoreo de
cada unidad en tiempo real.
El sistema de monitoreo so-
porta mas de 5000 cdmaras.

Disefio de vanguardia

MRS de Macrosecure fue
disefado para vehiculos y
moviles, para proporcionar
seguridad en el transporte
publico y gestion de flotas
de uso personal y privado.

El sistema puede operar en
espacios abiertos, sin infraes-
tructura,sirviendo como apo-
yo estratégico de antenas,ins-
talaciones petroleras, plantas
eléctricas, de agua, etc.

Por el pequeio tamaino
de la unidad y su bajo con-
sumo, puede funcionar con
baterias de litio recargable o
9-30V de potencia de entra-
da, lo cual la convierten en
la solucion perfecta para se-
guridad movil de todo tipo.

Aplicaciones

» Seguridad en camiones
de caudales, transportes,
omnibus, taxis, etc.

+ Seguridad en lugares le-
janos,donde no hay infra-
estructura: lugares estra-
tégicos paraempresas de
agua, electricidad, teleco-
municaciones, barrios pri-
vados, etc.

* Transmision en tiempo
real para canales de TV o
medios de Internet.

* Fuerza de seguridad: Poli-
cia, Puertos, Helicépteros,
monitoreo en tiempo real
de operaciones especiales.

« Actos multitudinarios,
centros de exhibiciones.

» Cualquier tipo de segu-
ridad desde lugares al
aire libre que requieren
movilidad.

Acerca de Macrosecure

Macrosecure es una em-
presa representante exclusi-
va en América Latina de pro-
ductos de Seguridad Movil,
Transmision de Video Mévil
y Domoética.

La empresa brinda solu-
ciones innovadoras y de
vanguardia, tanto para enti-
dades publicasy grandes or-
ganizaciones como para
usuarios particulares.

Todos sus productos son
utilizados por los maximos
organismos internacionales
y cumplen con los mayores
requisitos para asegurar la
mejor calidad y respuesta
ante la exigencia.

Acerca de Starx

Starx Security Systems es
una empresa importadora
de productos de seguridad
electrénica.Desde hace mas
de diez ofrece una amplia
gama de productos: siste-
mas de observacion, de ac-
cesos, de deteccidon perime-
tral, grabacién digital y re-
mota via Internet.

Starx representa a empre-
sa de primera linea en segu-
ridad electrénica, como
Crow, Focus y Avtech y brin-
da un servicio de venta y
postventa acorde a las nece-
sidades de cada cliente.®

MACRO
SECURE

I STARX

Para mayor informacion:
(54 11) 4433-6500
ventas@starx.com.ar
www.starx.com.ar

Caracteristicas

* 1/4 entradas de video analégicas PAL/NTSC
* Resolucion 1D1 25fps / 4CIF 25fps

» Compresion H.264
1/ 4 salidas sobre IP

« Entrada/Salida de audio incorporada
* Puerto RS-495 para control PTZ

- Pantalla LCD

* Teclas de funcién para control del menu
» Médulo celular incorporado (HSDPA/ 3G/ EDGE / GPRS /

CDMA)

« Posibilidad de ver todos los canales
+ Alimentacién: 9-30V de entrada / Bateria de litio recargable

* Bajo consumo

» Menor consumo en VMD/modo stand by

Funciones de control

+ Unidades controladas y visualizadas por Centro de

control
* Grabacion local

« Posibilidad de envio de videoclip grabado

+ Una direccién de IP fija

+ Servidor de video apto para multiples unidades y usuarios

« Autenticacion de server
 Audio de 2 vias




Representante exclusivo de ‘_‘7i /

SECURITY SYSTEMS

/ -

ENDIHEERING

Serice RUNNER

Runner 4/8
PANEL DE CONTROL DE ALARMAS 4-8 ZONAS

Prolocolos de monilores Contact 10/ 2427 SIA

Formato de cominicacion felefonica doméstico o
hablado con opclonal de modula de voz

Campos dé lempo programabes para funcion domatica
Expansor de PGM opcional (mddulo e sabiias)
Particionable en dos
Capacidad hasta 8
B numeros telelonices para com
Softwane upy
Cabie fink para o
Control & distancia via medulo de voz
Teclade LCD 2

el multilenguaje

CSB

Barreas de microondas inteligentes
Rango de detecoidn desda 10 hasta 200 mis.
Cublerias a prusba de polpes y variaciones cimalicas
Alta inmunidad a EM y RF

Sopofte y proteccion a fallas de alimentacin (voliaje)
Facil instalacion y calibracion

Ajuste de sensibifidad multi-nivel

Proteccion de dreas de maxima seguridad

Disponibéa para instalacion en postes

et

Aranguren 928 (esq. Meuquen) - C1405CRT, CABA.
1&l; 4433-6500 - venias @ stancoom.ar - Www. S1an.com.ar



Representante exciusivo para Argentina

Ultrace//’ TARX

SECURITY SYSTEMS

Ultracell ®, establecida en 1999 y situada
en Liverpool, Inglaterra, es un lider mundial
en baterias V.R.LA. (valvula reguladora). Ultracell
Sus productos son utilizados por distintos e
sectores productivos y de la industria:

Seguridad

Sistemas UPS
Energia Solar
Telecomunicaciones
Vehiculos Eléctricos
Agricultura

Golt
Medicina
Movilidad

Il Liverpool se complace
anunciar el otorgamiento de la
idad para la Reptiblica Argentina
la representacion de sus productos
a STARX SECURITY S.R.L.

Ultrace//” SRS

-_ W
, wTARX

Aranguren 928 (asq. Neuquen) - C1405CAT, CABA.
{el.; 4433-6500 - venlas @ stand.com.ar - www.stan, com.ar



MAS QUE UN SISTEMA,
UN NUEVD CONCEPTD EN CCTV

AV TECH

ST

SECURITY SYSTEMS

AVI201 - Camara de red AT,
Salidas analdgicas y digital
Deteccion de movimiento *1’ . '|

Compresion MPEG-4 / MPEG ]

Controd remota de video 4

Cuadros por seq; 4 KPC133ZEP

30 (NTSC) 125 (PAL) ] Doma de alla dafinicidn

L)

A ~ " ;."I
i — !
AVP322 KPC131CEP
Domo de alta velocidad lNummacion minima: 0,6LUX F2.0
AVC568 para exleriones CCO color 1/3 HA
Camara color Micrddono incorporado;
Sensor GCO Sony 1/3 Resalucidn 500TVL 0,1 LUX

VGAD2Z
Converzor VGA
(1024x768 a BOHZ)
KPD678 e
——— ==’y DVA 16 canales 1ecnologia MPEG-4
. Salida VGA . -

KPD671

DVA 4 canales - Compresion H.264
Funcién de Back-up

Apto para vigiancia remota
Visualizacion en tiempo real a traves de Ethemet

T—————— sihicdend
== == TCP/IF, PPPoE, DHCP y DDNS
Salida VGA
- W
AVCT92Z |
DVA 4 canales H. o QTARE(

Aranguren 928 (esq, Neuquen) - C1405CAT, C.ABA.
{8l.: 4433-6500 - venlas @ stan.com.ar - Www.s1an, com.ar



NEPTUNE
Para exterior
Piezoeléctrica
Autoalimentada

EAS 400

30 Watl /& fonos
Antidesarme

[0

Opcidn autoalimentada

XRS5

Para axtarior

Sirens exponancial de
B lonos intema
Gabinete metilico
Anliasatio

BS3
Inalambxrica

[FIRE
%
E Sl ol | P Euigﬁ Estiobo
i e " . - Sire &
\ w E‘L’?‘[‘E 4 i Flash: 90 4/ 15% por min.
LD Consuma 70mA én f;:"rnﬁ _ .
10006 strobo azul, rojo o amarilio
3 fonos
ESB 106
Estrobo
“Tig 5 Flash: 90 +- 15% por min
-\ s 108 15VDC
' Sirena de incendio Cobor rojo
24 VDG
Consumo TDmA
GBCP911 | 100DhmE
Pulsador manual de | 3 tonos
incendio con tapa !
Housing de ABS
12VDC/24VDG
EAS 2011
Piezaléctrica
EAS 150 105 dB / ABS
Sirena exterior anlidesarme
12V impadancia B Ohm
\\. Msxima corrients
& \ 1400 mA & 12V
. , ESB2T
A Para interior
- B tonos
= 20Wn2v
ABS EPA 100
A 55 Piezoeléclica
Sirena plezoelécti de interior
12¥DC o Anfidesarmea
105 dB an 12 VDCHn Potencia 108 dB

Frecoencia: 1.5 a 4 Khz Alimentacion 12 voit



S-8B9FAHZOZE

Cémara de

36 lads inframojos

CCD color 173"

Resolucian: 480TVL

Leds infrarrojos de hasta

50 mis de alcance electivo

Lente: 4-9 mm :

.—f___..-"—
 ————
= L

S-882FAHZO7
Camara de
36 leds inframcios S-8B2FAHZ03
CCD color 1/3° Cémara de
Resolucian: 420TVL 23 leds inlramojos
Leds infrarrojos de hasta Co0 color 173"
401 mits da alcance elective Resalucian; 420TVL
Lente: 8 mm Leds infrarmojos de hasta

20 mis de alcance efectivo
Lante: 3.6 mm.

EPV-2785
Videoportero Color
Con vigilancia infrarmaja
Funcidn da alarma

Vision nocturna automatica
Salkda de audio y video

vs-202T ;

Balin para transmision de
video pasivo 300-600 mis
Transmisidn balanceada VS-T216
Amplificador de Imagen
e 16 canales
")‘%"
J @xl!rl ETATRME

Aranguren 828 (esq. Neuguen) - C1405CAT, C.AB.A
ted.; 4433-6500 - venlas@ stancoom.ar - ww,sEnLCom.ar



DRO41

DVR 4 CH

100 ips

Compresidn H.264

Salida USB

Salida de video analdgica

KPC133
Domo fijo color
Led Infrarrojos
Alcance 15 mis

©SELNET

Grabadoras Digitales

KPDGE72
DVR 4 CH
100 ips
Compresidn H.264
Salida USB
Salida de video VGA
KPD675
DVRBCH
200 ips
Compresion MPEG-4
Salida USB
Control remoto
KPD678
Salida de video analdgica DVR 16 CH
400 ips
Compresidn MPEG-4
Salida USB
Control remoto

Camaras

KPC138
Camara IF
Alcance 15mts
KPC131 Apta para exterior
Camara color
Resolucion 500tvl

Salida de audio

KPC251

Camara color CCD SONY
Resolucion 420tvl
Funcidn espejo

KPC252

Domo fijo color
CCD SONY
Resolucion 420tvl

Patagones 2613 (C1437JEA) C.A.B.A.-Tel. (011) 4943-9600 / Fax: (011) 4943-9601
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Encuentre ahora toda la linea BT e e

ROKONET en SELNET

g WatchOUT
" Detector de exterior g
— Comet Pro/Pet Doble Microondas L/
Detector Infrarrojo Pasivo Doble Pir
' Antimasking

Aviso por Lentes sucios

- LuNAR

Detector Industrial 360°

Hasta 8,6mts de altura

Doble Tecnologia . Antimasking
ACT para altas temperaturas

R2KONET

RISCO GROUP

ViTRON

Detector Acustico

de Doble Frecuencia
de Rotura de Cristales

ZoDIAC DT/DT-PET

Detector de Movimiento
Doble Tecnologia

ShockTec

. | Detector de Golpes :

] y Vibraciones | :
Antiboquetes '

Y rauNTasad@agu)

IWISE DT/DT-PET
Flia de detectores de
Doble Tecnologia 10,15,25mts

4y

AtinIgEEeies 7N Orbit 6 .

Antimaskingy = i Panel de intrusion =
ACT-Anticamuflaje-Grado 2 y 3 b .
3
g =L nimeros privados =

f 6-8 zonas
\ con llamador para 4

info@selnet-sa.com.ar . www.selnet-sa.com.ar



Distribuidor Oficial

Camaras fijas

SCC-B2331P
Camara color dia/noche
CCD SONY

Resolucidon 6OOTVL

SCC-B2335P
GCamara color dia/noche
Filtro infrarrojo removible
WOR Rango Dinamico

Domos fijos

SCC-B5331P (t ?
Domo fijo dia/noche ] {
CCD SONY p— \

Resolucion 6001Vl 1 O

SCC-B5368P
Domeo fijo diafnoche
CCD SONY
Resolucion 600t
Lente vari-focal
Al2.8a1imm

SCC-B5398P i
Domo fijo dia/noche
CCD SONY ;
Resolucidn G0DtvI =
Lente vari-focal
Al2.8a1imm
Gabinete anti-vandalico

© SELNET

Camaras infrarrojas

SCC-B9374P 5 B
Domo fijo dia/noche
Lente vari-focal

- ’
de 3.8 a 9.5mm !
Gabinete q\
anti-vandalico IP66

8l e —

»

SCC-B9372P
= x! Camara color dia/noche
& . A ]‘ Alr:a_n::e infrarrojos l_iﬁmts
=1 Gabinete para exterior IP66

—

Domos PTZ

=

SCC-C6325P

& w—— Domo color dia/noche
Zoom optico 10X, digital 10X
Gabinete anti-vandalico IP66

43X

SCC-C7455P

Domo color dia/noche

Zoom optico 43X, digital 12X
WDR - Rango Dindmico

Resolucion 600tvl

DVRs L

SHR-7082P SHR-8182P

8 CH A/V - SO Linux 16 CH AWV - S0 Linux

200 ips 400 ips
Resolucion D1

SHR-7162P

16 CH AV - SO Linux

400 ips

Patagones 2613 (C1437JEA) C.A.B.A.-Tel. (011) 4943-9600 / Fax: (011) 4943-9601
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XVIVG I =K 3 Distribuidor Oficial

IP7133/IP7134 (inalambrica) I

Compresion MPEG-4 y MJPEG (Dual Codec) ..
Dual Stream [ ] .
3GPP |
Ent/Sal de alarma .
Boton de pausa e = ®

Facil instalacion I'.

—2.Mega;Pixel "
IP7161 IP7361 .',. é*?* &,

Sensor de imagen CMOS Sensor de imagen CMOS SR 4
Lente vari-focal de 4.5 a 10mm Lente vari-focal de 3 a 9mm F— -
Funcidn dia/noche con filtro IF Funcidn dia/noche con filtro IF -
Compresion MPEG-4 Compresidn MPEG-4 y MJPEG (Dual Codec)

y MJPEG (Dual Codec) S lluminador IF alcance 25mts

Multi-Stream . ePTZ

Alojamiento para exterior IPG7

Multi-Stream . ePTZ

H.264

IP8161 s
Sensor de imagen CMOS FD8361

Lente vari-focal de 3 a 9mm H 264 Sensor de imagen CMOS X

Funcion dia/noche con filtro IF = > Lente vari-focal de 3 a 9mm "
Compresion H.264 / MPEG-4 P Funcidon dia/noche con filtro IF 1 s

y MJPEG (Triple Codec) . = lluminador IF alcance 25mts —
Compresidn H.264 / MPEG-4 y MJPEG (Triple Codec)
Multi-Stream

Gabinete anti-vandalico para exterior IPG6

oy TauNTaad@oju)

VAST

Central Managment Software

mnacmwwmmmmmﬂﬁmmmmmmﬂnam-
Multi-Streams de video

Flujos de video adaptados a |a actividad para la reduccion en ancho de banda y capacidad de almacenamiento
Facil acceso remoto a través de Ia Arquitectura Cliente/Servidor

Manejo remoto de PTZ / ePTZ

W#m-

info@selnet-sa.com.ar . www.selnet-sa.com.ar
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Dahua Technology

Dahua Technology Co.LTD es un fabricante profesional en el rubro de seguridad y video vigilancia.

Durante los Ultimos 16 afios de desarrollo, Dahua Technology se ha especializado en la investigacion y disefio de equipamien-
tos de vigilancia de la mas alta tecnologia.

Tanto el hardware como el software son disefados en forma modular, con flexibilidad para diferentes configuraciones, multi-
ples escalas de aplicacién y futuras expansiones.

Dahua tomé la delantera en lanzar al mercado un grabador digital de cdmaras de 8 entradas en tiempo real en 2002 y luego -
en 2003- un modelo de 16 entradas en tiempo real.

Actualmente, Dahua esta liderando la tendencia en desarrollo de grabadores digitales de video y se esté convirtiendo en la
marca numero 1 en China.

En 2006 el lanzamiento del teclado IP, los domos de alta velocidad, placas decodificadoras y servidores IP representan la estruc-
tura completa de seguridad y videovigilancia de Dahua.

En 2007 y 2008 todos los DVR se cambian para incorporar Discos SATA. Los domos y cdmaras IP son presentados al mercado.
En la actualidad Dahua es fabricante lider en seguridad y videovigilancia con considerable tecnologia y escala. Nuestros pro-
ductos han aprobado las certificaciones de calidad ISO9001 y muchas otras internacionales como UL, CE, FCC.

Gracias al alto desempeno de nuestros productos, son vendidos en toda Europa, América y Japdn como también en Taiwan y
son ampliamente utilizados en diversos campos de aplicacién como bancos, seguridad publica, usinas de energia, edificios
inteligentes y transporte.

Investigacion y Desarrollo

Un robusto departamento de investigacion y desarrollo es esencial para poder innovar y acercarse a la excelencia. Dahua
posee mas de 800 ingenieros y cada afo invierte mas del 10% de sus ingresos en esa area.

Dahua asegura la innovacion e implementacién de tecnologias en aplicaciones estructuradas embebidas, aritméticas de codi-
ficacion/decodificacion de audio/video y desarrollo de protocolos de red.

Todo esto le asegura el liderazgo en esta industria y garantiza el desemperio excelente de sus productos.

Estrategia de mercado

Orientado al requerimiento de mercado y manteniendo una cooperacién «ganador-ganador» como objetivo, Dahua estd dedi-
cada continuamente a buscar expansiéon de mercado y promocidn, desarrollando clientes internacionales para aumentar el
crédito y la reputacion de la marca.

Compartiendo los mejores productos, servicio e intereses Dahua y sus clientes creceran y seran mas fuertes juntos.

Servicio

Un perfecto sistema de servicio es la garantia para satisfacer la demanda de sus clientes.

Dahua ha establecido una red de servicio post venta sobre todo el pais. Personal altamente calificado provee el mejor y mas
rapido servicio a sus clientes.

Ademas, Dahua ha estado conduciendo la capacitacidn para los ingenieros de servicio pos venta a través de seminarios realiza-
dos en el pais de sus distribuidores internacionales. La casa matriz, ademas, provee la capacitacion de servicio pos venta a los
clientes de todo el mundo.

Dahua ofrece servicio con caracteristicas especificas y provee soluciones profesionales de sistemas de seguridad y video vigi-
lancia para cumplir con todas las necesidades de sus clientes.

Nuestra Mision
Liderar la industria, servir al pafs.

h Dahua Technology Co,, Ltd.
a ua 1187 Bin'an Rd. Binjiang Huangzhou Zhejiang 310053, China  Tel{B6-571)8758 8883, 2893 9666  Faxi{86-571)8768 8815
st E-mail:overseas@dahuatechcom  Websiteswww.dahuasecurity.com



New DVR
New Standard
New Times

Mobile-phone Surveillance HDMI Output with Hig

14/8/16 channel Standalone DVR UH.264 with dual-encoding streams
L14/8/16 channel CIF and special channel 4CIF real-time recording

016 channel simultaneous playback aTv, VGAEHDMI simultaneous output
LE-A SERIES OMobile-phone surveillance 01 U box, 1 SATA, 2 USB

04/8/16 channel Standalone DVR 0H.264 with dual-encoding streams
4/8/16 channel CIF and special channel 4CIF real-time recording

(16 channel simultaneous playback aTV, VGAEHDMI simultaneous output
LE-L SERIES OMobile-phone surveillance 01.5 U box, 4 SATA, 1 eSATA, 2 USB

14/8/16 channel Standalone DVR UH.264 with dual-encoding streams
04/8/16 channel CIF and special channel 4CIF real-time recording

16 channel simultaneous playback a1V, VGA&HDMI simultaneous output
LE-S SERIES UMobile-phone surveillance 02 U box, 4 SATA, 1 eSATA, 2 USB

(14/8/16 channel Standalone DVR 0H.264 with dual-encoding streams
(14/8/16 channel full D1(4CIF) real-time recording

116 channel simultaneous playback aTv, VGA&HDMI simultanecus output
HE-T SERIES UMobile-phone surveillance 02 U box, 8 SATA, 1 eSATA, 2 USB

020 channel hybrid Standalone DVR  0H.264 with dual-encoding streams
016 channel full D1(4CIF) and 4 channel megapixel IP camera real-time recording
16 channel simultaneous playback a7V, VGA&HDMI simultaneous output
OMobile-phone surveillance 02 U box, B SATA, 1 eSATA, 3 USB

(€ S @ . 1509001:2000
Distribution Partner: Big Dipper Technology

Contact person: Ing. Gabriel R, Pennella, Del Mate Amargo 1176, tuzaingo, CP: 1710, Buenos Aires, Argentina, Tel (5411) 46274541
Technical support: 5anta Fe 626, Moron, CP: 1708, Buenos Alres, Argentina . Tel: (5411) 4481-9475
Website: www.bigdipper.com.ar Email : infe@bigdipper.com_ar




Big Dipper

Technology

La nueva generacion de grabadores
digitales de CCTV

\T.rnl 504

16ch Tiempo Real con resolu

720x576 § Dual _ n 4 Re& 160
Plht!.lHEb 400 fDS Mlﬂx fseq

e

Big Dipper Technology LTD Argentina Administracion central:
Del Mate Amargo 1176
o tuzaingo (1714), Buenos Aires
http://www.bigdipper.com.ar
Email / MSN: ventas@bigdipper.com.ar Soporte Tecnico:
Te: (+5411) 4627-4541 Santa Fe 626

Moron (1708), Buenos Aires



Big Dipper

Technology

La nueva generacion de
grabadores digitales de CCTV X

Alta definicién ylbajmcostoh
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Mpegd.
Mmcmﬁumﬂhmﬂlgﬁuyamhnd&handndﬂntmt

Pmﬂnm o dindmico 4 veces mayor a las placas PCl de B bits.
Resulta en mwr calidad de imagen y menor saturacion / pixelado.

Para monitorear maltiples camaras en HD.
Permite visualizar las cAmaras en un monitor de 32" o 42" sin perder definicion.

Mayor velocidad de transmisién por internal, magenes mas fluidas.,
Entradas con performance adicional: D1 (720x576) en tiempo real.

Playback Reproduccion de grabaciones en simultaneo
en todas las camaras.

E Remoteo por celular basado en Symbian 05, Windows Mobile,
Nokia, Blackberry, iPhone y Android.

Big Dipper Technology LTD Argentina

Administracion central: Soporte técnico:
http/fwww.bigdipper.com.ar Del Mate Amargo 1176 Santa Fe 626
Email / MSN: ventas@bigdipper.com.ar Parque Leloir - tuzaingo Mordn (1708) Buenos Aires

Tel. (011)4481-9475 (1715) Buenos Aires
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www.dvr-store.com.ar info@dvr-store.com.ar
011.3535.CCTV (2288)

011.3535.CCTV (2288) 011.15.5577.CCTV (2288)



Mo solo ofrecemos productos,
brindamos soluciones adecuadas
a cada fipo de clienfe
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RESOLUCION: 720 X 480

Tecnologia -
de avanzada en  soeoRiarTZE
captura de video 2
en fiempo real.

w3 1=
‘W IDED COMPUESTO™S :
M.‘ﬂ@] —

HDSATA—®

Grabadora Dlgltal SEB-51 16

16 entradas de video compuesto

Compresion por hardware

Audio: Entradas / Salidas / Micréfono: 16 /1 /1

Velocidad de grabacion: 400 cps (PAL) |

_Resulucmn de grabacion : Full D1=720x 576 (PAL)

odusﬂe' ' haﬁén- mritrnua‘f rhwirn‘lento! ——
- HW‘J' . JM“ vl “ 4 entradas de video compuesto {cunEctmes
» Método de compresion de video: MPEG4
= 1 canal de audio de entrada y salida
= Velocidad de grabacion: 120 / 100 cps (NTSC-PAL)
= Resolucion de grabacion: Full D1=720 x 480 /
720 x 576 (NTSC-PAL)

= (Grabacion: automatica / movimiento / sensores / alarmas
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¥ = Dispositivo 1/4"CMOS
® Pixeles efectivos: 1280 x 1024
= Modo de grabacion: Continuo / Evento / Deteccion de movimiento
® Streams: soporta 4 streams simultaneos
® Cuadros por segundo: 30 cps a 640 x 480
® Micréfono incorporado: Direccional, Omni-direccional
= Hasta 20 cuentas de usuario
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< DS-2AF1-402
Domos High Speed

Domos Fijos Camaras
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DS-2CC512P D5-2AF1-402
CCD 1/3" Sony DS-2CC112P-A DS-2DF1-402E EggTi.-’d"li:;i.rlrw HAD 5ony
480 TVL | 0,1 lux : 2 r Wil ux
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CMOS 1/4" 5 Ds-2cD812PF-w  §20TVL | 0.1 ux D5-2DF1-611H fexterio)  cep 174" Exview HAD Sony
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12VCC /2 W - . 4
Camara Orientable con IR DS-2AF1-616X (estericr)
DS-2CC512P-FB oS ODE1E1ET  DS-2AF1-606X (embutido)
CCO 1/3" Sony = il 3 g lexterior]  cCp 1/4" Interline Transfer
480 TVL | 0,1 lux D5-2CC512P-IR1 DS-2DF1-605H (embutida) 540 TVL
dia / noche Montaje en techo o pared CCD 1/3" Sony CCD 1/4" Exview Sony 0.8 lux Color | 0.4 Lux Bf'W
12VCC f2 W Apta intemperie AB0 TVL | 0,1 fux 520 TVL foom dptico 30
Antivandalico Carcaza metalica dia / noche 1.4 Lux Color | 0.01 Lux B/w  Zoom digital 16x
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Sistemas de ANPR en Argentina

Reconocimiento de patentes

N uestro pais estd dando los prime-

ros pasos en la instalacion de sis-
temas de identificacion de chapas paten-
tes de automdviles. Como suele ocurrir
con las primeras experiencias de imple-
mentacion de nuevas tecnologias, éstas
van ofreciendo constantemente nueva
informacion valiosa para pensar en sis-
temas cada vez mas eficientes.

Los sistemas de reconocimiento de
matriculas constan de dos componen-
tes principales:las prestaciones del soft-
ware de procesamiento con algoritmos
de reconocimiento y las caracteristicas
de las cdmaras e iluminadores, encarga-
dos de la captura de imagenes.

Los primeros sistemas de reconoci-
mientos de matriculas estaban ligados
a paises y regiones especificas y esto
no era accidental:la estructura geomé-
trica en la confecciéon de las chapas asi
€OomMo su sintaxis eran partes esencia-
les del soft de lectura.Sin la presuncion
de una geometria de placa fija (ratios
de los caracteres, distribucién, tipo de
fuente, color de la placa, etc.) y una bien
definida sintaxis, lo algoritmos no po-
dian localizar la ubicacién de la placa
en la imagen adquirida.

Los algoritmos actuales leen matricu-
las sin supuestos,adaptadndose en gene-
ral a las caracteristicas constructivas de
las diferentes chapas patentes.

Si el algoritmo de un sistema no
puede utilizar como informacion adi-

cional el previo reconocimiento de la
estructura de la matricula, estara per-
diendo una parte muy importante en
la entrada de datos. Esta pérdida pue-
de hasta influir en la precision del
posterior reconocimiento de la placa.

En el disefio de un algoritmo de re-
conocimiento de caracteres hay dos
partes esenciales: un sistema de reco-
nocimiento éptico de caracteres de alta
precision, robustez e inteligencia, y una
tecnologia que permita el analisis inte-
ligente de estructuras complejas.

Hay seis algoritmos principales que
el software necesita para identificar
una matricula:

1- Localizacion de la matricula, res-
ponsable de encontrar y aislar la ma-
tricula en la imagen.

2- Orientacion y tamano de la matri-
cula, compensa los angulos que hacen
que la matricula parezca“torcida”y ajus-
ta las dimensiones al tamaio requerido.

3- Normalizacién, ajusta el brillo y el
contraste de laimagen.

4- Segmentacioén de los caracteres,
encuentra los distintos caracteres pre-
sentes en la matricula.

5- Reconocimiento 6ptico de los ca-
racteres.

6- Analisis sintactico y geométrico,
comprueba los caracteres encontra-
dos y sus posiciones con las reglas es-
pecificas del pais al que pertenece la
matricula.

El reconocimiento automd-
tico de matriculas es un
método de vigilancia que
utiliza reconocimiento
Optico de caracteres en
imdgenes para leer las
matriculas de los vehiculos.
Ofrecemos aqui un pano-
rama de la tecnologia
aplicada, sus principales

usos y caracteristicas.

YCH/ 7R

LYCHLZ8

Pasos 2,3 y 4.En el dltimo se discriminan los
caracteres para que puedan ser diferenciados
por el OCR.

La complejidad de cada una de es-
tas subdivisiones del programa deter-
mina la exactitud del sistema. Durante
la tercera fase (normalizacién) algunos
sistemas utilizan técnicas de deteccién
de borde para aumentar la diferencia
en laimagen entre las letras y el fondo
de la placa. También se puede utilizar
un filtro digital de punto medio para
reducir el “ruido” visual de la imagen.

Existen varias aplicaciones donde pue-
de utilizarse el reconocimiento de ma-
triculas y cada diferente aplicacion pue-
detenerdiferentes sistemas en términos
deimplantacién, hardwarey tecnologias
e incluso fabricantes de las mismas apli-
caciones proveen sistemas de reconoci-
miento con funcionalidades similares
pero estructuras totalmente diferentes.

“Nuestra empresa como desarrollado-
ra de software de aplicaciones relacio-
nadas con el video y la seguridad desde

Continua en pdgina 128
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ViDeus Urbano ANPR

Incorporamos ANPR a nuestra producto de grabacion
de video ViDeus Urbano acercando soluciones una
solucion integrada de grabacion y Video Analisis con
interpretacion de chapas patentes

® |Lectura inteligente con enhanced recognition.
® (Clasificacion de matriculas.
® Listas blancas, negras y stock de vehiculos.

® Alertas integrables a sistema ViDeus de Monitoreo.

3Way Solutions S.A.
Sabe como ayudarlo

En el ano de nuestro 10° aniversario



® Manejamos numerosos algoritmos de Video Analytics

® Amplio soporte de encoders y camaras IP.

Pelco Sarix, Axis, Acti, Samsung, Sony y muchas otras.

® Desarrollamos soluciones a necesidades especificas
® Implementacion de grandes soluciones

® Almacenamiento de largo plazo en cinta LTO4 Ultrium

Desde su fundacién en el ano 2000, 3Way solutions se focaliza en el derarrollo de tecnologias
de ultima generacion en el campo del video digital. Acercando equipos y software al mercado
nacional. Hoy nos enorgullese presentar nuestra nueva suite de soluciones con las mas avanza-
das técnicas de analisis de video y video inteligente, para asi satisfacer la creciente necesidad
de este tipo de tecnologias, dando soporte local y ajuste preciso a la necesidad del cliente

Ayer, hoy y siempre

Soluciones precisas para necesidades puntuales

www.3way.com.ar - info@3way.com.ar - Tel (011) - 5217-3330
Rivadavia 2431 Ent 4 Of 5 (1034} Ciudad Auténoma de Buenos Aires
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hace 10 anos eligié el desafio de desa-
rrollar este tipo de soluciones.En ese ca-
mino, identificamos las grandes posibi-
lidades que se nos presentaban al tener
la posibilidad de realizar ajustes en el
software para encarar distintos escena-
rios y situaciones de identificacion. Asi-
mismo, nos valimos mucho de nuestra
experiencia en el contacto con cdmaras
para poder resolver diversas necesidades
de configuracion para variados entornos.
En este camino recorrido identificamos
algunas variables a considerar a la hora
de pensar en un sistema de ANPR/ des-
cribe Matias Peire, de 3Way Solutions, la
decision de la empresa de enfocarse en
una nueva solucion destinada al merca-
do de la seguridad.

Software

“3Way Solutions desarrolla software
para la lectura automatica de chapas
patente de vehiculos pensando enlarea-
lidad de nuestra region, buscando siem-
pre -como lo hacemos en todos nues-
tros productos- adaptarnos a la realidad
local y regional. En el caso puntual del
ANPR es necesario lidiar con las caracte-
risticas propias de las patentes locales y
las de los paises limitrofes, buscando al-
goritmos que cumplan con todas estas
de manera eficaz explica Matias Peire.

En ese sentido y aplicando herra-
mientas de training (entrenar a la red
neuronal para un correcto reconoci-
miento), se adaptan las bases de datos
de caracteres para que las patentes uti-
lizadas en nuestro pais sean correcta-
mente legibles por el sistema y asi lo-
grar ratios altos de reconocimiento.
Como sabré la mayoria de las personas
que trabajan con patentes argentinas,
éstas estan compuestas por caracteris-
ticas particularmente adversas como
las tipografias, muy confusas para el
OCR, donde ciertos caracteres son fa-
cilmente confundibles con otros por
pequenas alteraciones en la imagen
obtenida. También influyen el fondo
oscuro y letras claras, asi como el tipo
de pintura utilizado, que por ser reflec-
tivo presenta problemas con las 6pti-
cas y la iluminacién.

Claramente es necesario también
acompanar al reconocimiento con al-
goritmos légicos que validen los datos
obtenidos de modo de aplicar criterios
de confianza que permitan establecer
siunalectura es valida o no.El software
debe analizar multiples lecturas de las
patentes sobre el video que estd to-
mando y elegir cual es la lectura que
amerita mas confianza para utilizar
esta como patente “Correcta” Mas alla
de esto, no se debe descartar informa-
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Sistemas de ANPR en Argentina

"La busqueda de patentes en una

base de datos se realiza segun
diferentes criterios. Existen
Ylistas blancas, para lo cual se
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necesita un software altamente confiable, y ‘listas negras, donde

es necesario definir una patente exacta asociada a un hecho ."

cién dado que a la hora de realizar las
busquedas dentro de listas negras o
blancas, toda la informacién guardada
serd util para aumentar el acierto.

Busqueda de patentes

Las busquedas de las patentes en una
base de datos utilizan diferentes criterios
segun sea el proposito de las busquedas.
Entendiendo como busqueda de una
patente a intentar encontrar una paten-
te que fue leida de un vehiculo por el
ANPR dentro de una lista que se encuen-
tra en una base de datos. Esta lista pue-
de ser por ejemplo para disparar una
alarma de un vehiculo buscado como
puede ser uno con pedido de captura o
puede ser para abrir una barrera. En el
primer caso se trata de una llamada lista
negra donde es necesario alertar de pa-
tentes exactas y de patentes con alto
grado de similitud dado que no pode-
mos dejar escapar la alarma con un fal-
so negativo.Es preferible tenerfalsos po-
sitivos que puedan ser verificados ma-
nualmente. Por el contrario, las listas
blancas exigen alto grado de confianza
en lalecturay exactitud en la correspon-
dencia, dado que no se puede abrir una
barrera de paso ni dar accedo en una
guardia a partir de datos aproximados.

En relacion con el software de interfa-
se, es necesario poseer flexibilidad para
adaptarse a la necesidad operativa. Para
citaralgunos ejemplos, pueden plantear-
se algunos casos de aplicacion:

- Guardia de un country: Una apli-
cacion puede ser el de dar simplemen-
te acceso a través de una barrera o des-
plegar en una pantalla informacion adi-
cional como puede ser modelo del au-
tomovil, fotos de los integrantes de la
familia, si se encuentran de vacaciones,
etc. De este modo ayuda al servicio de
guardia para que pueda detectar el in-
tento de ingreso ilicito, un posible caso
de secuestro o el uso de una chapa pa-
tente falsa y realizar la apertura manual
en caso que todo este correcto.

- Busqueda policial de vehiculos con
pedido de captura: Una interfase que
indique modeloy color del vehiculo,des-
de una base de datos del parque auto-
motor ayuda a identificar automoviles
“mellizos” o con pedido de captura.

- Peajes: Pueden requerirse aplicacio-
nes para identificar los vehiculos que
pasan las vias de telepeaje, pase, etc.de-
tras de otro vehiculo sin utilizar su TAG,
de modo de realizar el cobro a través de
la patente registrada en la base de datos
del concesionario del peaje.

- Aplicaciones promocionales de
estacionamientos: En shoppings o su-
permercados pueden ofrecerse promo-
ciones por segmentos socioeconémicos
basados en el afio de fabricacién de los
vehiculos o el pais de origen.

Stock de vehiculos

Existen aplicaciones como el stock de
vehiculos que, como lo indica el nom-
bre, lleva un inventario de los vehiculos
ingresados en un reducto, tales como
un estacionamiento, un poblado con
acotada cantidad deingresosy egresos,
etc. Esto es util para mantener un con-
trol minucioso de los vehiculos y por
ejemplo en el uso en estacionamientos,
para tener un control fehaciente de la
cantidad de vehiculos en playa identi-
ficados univocamente, dado que los
tags de estacionamiento pueden gene-
rarse con el ingreso de un vehiculo y
culminarse con el egreso de otro.

Funcionamiento basico
Aplicado al control de accesos, un sis-
tema con reconocimiento de matriculas
es un método que permite gestionar los
privilegios de las personas, mercancias
ovehiculos a través de un punto de paso
parametrizando en el sistema quien pue-
de pasar, por donde puede pasary cuan-
do puede pasar.
Asi, un vehiculo que se aproxima al
punto de acceso de un area restringida
Continua en pdgina 132
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se encuentra con una barrera y un se-
maforo que le indican que debe dete-
nerse. Asimismo existe un lazo inducti-
vo instalado en la entrada con el fin de
detectar la llegada y presencia del ve-
hiculo. También hay una cdmara de
CCTV para monitorear la entrada.

El lazo inductivo, la cdmara, el semafo-
ro y la barrera estdn conectados a una
tarjeta electrénica que centraliza todo el
cableado y comunica y controla los da-
tos recibidos desde el controlador de
accesos y éste a su vez reporta todos los
datos e incidencias del ordenador.

Cuando el vehiculo llega, al lazo inducti-
vo detecta esa llegada y da una senal al
ordenador, que es entendida y procesada
por la aplicaciéon de control de accesos.

La aplicacion de control de accesos,
através de un sistema digital o una tar-
jeta de videocaptura, captura la ima-
gen de video de la cdmara y crea una
imagen digital de la misma en la me-
moria del ordenador.

Debido a los algoritmos de localiza-
cién de la placa de la matricula, no tie-
ne incidencia en la deteccion si el ve-
hiculo se encuentra centrado o no en
el lazo inductivo.

Una vez que tenemos en memoria la
imagen digitalizada de la llegada del
vehiculo, el software de control requie-
re al médulo de lectura de matriculas
que analice la imagen y lea la placa.
Después de realizar la lectura, el soft
retorna el nimero de matricula, que se
transmite al hardware a través de mé-
dulos de entrada, tal como si fuera un
lector de tarjetas, procesandose la infor-
macion del usuario de la misma mane-
ra que una tarjeta de identificacién.

La aplicaciéon de control de accesos re-
cibe lalecturay verifica en su base de da-
tos la lista de usuarios, privilegios, hora-
rios, etc.y autoriza o deniega el acceso.

En paralelo, la aplicaciéon de control
de accesos transfiere los datos relevan-
tes a la base de datos para el almace-
namiento de historicos y una vez tras-
puesta la barrera, el sistema esta listo
para volver a efectuar la operacion.

.informe central
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"La eleccion de la cdmara es un

factor sumamente importante,

sobre todo teniendo en cuenta el
dmbito donde se aplicard el reconoci-

miento de patentes. Velocidad de obturacion, iluminacion y

enfoque son algunos aspectos a considerar."

\

La camara

La seleccién de la cdmara es sin ningu-
na duda un tema muy importante, maxi-
me en los casos de lecturas en ambientes
abiertos y en periodos de iluminacion di-
simil. Para esto es necesario elegir cdma-
ras que sean disefiadas teniendo en cuen-
ta este tipo de aplicaciones. Algunos da-
tos para tener en cuenta son la velocidad
de obturacion, que debe ser mas alta
cuanto mayor es el movimiento del obje-
tivo en el momento de realizar la toma,
normalmente mayor a 1/10000s, para lo
que es necesario también tener en cuen-
ta lailuminacién, con el fin de que ante el
paso de un vehiculo a altas velocidades,
la cdmara cuente con la iluminacion ne-
cesaria para poder obturary generar una
imagen clara y con bajo nivel de ruido.
Otro factor es el foco, altamente necesa-
rio para poder realizar el reconocimiento
de la patente y sus caracteres.

Ubicacion de la camara

Sin dudas es también muy importan-
te estudiar la instalacion y toma a rea-
lizar,dado que los angulos y dimensio-
nes de toma son cruciales para un
buen reconocimiento. Algunas cues-
tiones para tener en cuenta en relacion
a la ubicacion son las siguientes:

- Patentes con tomas en fuga muy
marcadas deforman los caracteres y
confunden a las redes neuronales.

- Patentes con tomas muy abiertas
respecto del angulo del eje del cami-
no hacen muy dificil el reconocimien-

to a alta velocidad.

- Patentes con tomas desde mucha al-
tura generan sombras dificiles de com-
pensar y por lo tanto imagenes inservi-
bles para el reconocimiento.

lluminacion

La iluminacién mereceria una nota
solamente dedicada a este tema dado
que la atraviesan un gran nimero de fac-
tores, pero es bueno marcar algunas pe-
quenas reglas al respecto.

1- La iluminacién que normalmente
creeriamos que es necesaria para una
camara de CCTV generalmente no alcan-
za para hacer ANPR.

2-lailuminaciéninfrarroja generanue-
VoS escenarios que requieren adaptacion
a estos y un buen analisis de campo. No
hay que descartarla, pero tampoco es la
solucién a todos los problemas.Es impor-
tante recordar que para que la ilumina-
ciéninfrarrojafuncione correctamente es
necesario utilizar cdAmaras y lentes correc-
tamente adaptados para ese fin.

3- Es necesario mantener un escena-
rio de iluminacién parejo durante el dia
y la noche, dependiendo de la cdmara
que se utilice sera necesario aplicar una
técnica u otra para lograr este fin.

Conclusiones

“Creemos que los escenarios de apli-
cacion varian de caso a caso y nuestro
modelo cree que mas alld de las aplica-
ciones mas evidentes, siempre existen
necesidades que requieren una adap-
tacién que tenga en cuenta la realidad
local y regional. Nuestra empresa ofre-
ce productos empaquetados, pero se
enfoca en ese tipo de soluciones dan-
do acompafiamiento a los distribuido-
res que se enfrentan a estos desafios”;
finaliza Peire, de 3Way Solutions. m

Para la elaboracion de este informe
agradecemos la inestimable colabora-
cion de Matias Peire, de 3Way Solutions,
y Diego Madeo, de Bosch Sistemas de
Seguridad de Argentina.
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Cable de par trenzado

B Indice

1. Estructura
1.1. Conectores

2. Instalacion de par trenzado
2.1. Tipos de conexionado: Hub-a-
Nodo y Nodo-a-Nodo
2.1.1. Cable recto (pin a pin)
2.1.2. Cable cruzado (cross-over)
2.2. Montaje de un cableado de
par trenzado para una red

3. Tipos de cable de par trenzado

3.1. Cable de par trenzado
apantallado (STP)

3.2. Cable de par trenzado con
pantalla global (FTP)

3.3. Cable par trenzado no apanta-
llado (UTP)

3.3.1. Categorias del cable UTP

4. Comparativa con otros tipos
de cables
4.1. Cable coaxial
4.2. Par trenzado (UTP)
4.3. Par trenzado apantallado
4.4. Fibra dptica
4.4.1. Tipos de fibra dptica

E | par trenzado surge como una al-
ternativa del cable coaxial en
1985. El par trenzado es uno de los tipos
de cables de pares compuesto por hilos,
normalmente de cobre, trenzados entre si.

Hay cables de 2,4, 25 0 100 hilos e incluso

de més. El trenzado mantiene estable las
propiedades eléctricas a lo largo de toda
la longitud del cable y reduce las interfe-
rencias creadas por los hilos adyacentes en
los cables compuestos por varios pares.

Los cables de pares tienen las siguien-
tes caracteristicas:

« Los conductores son de cobre obtenido
por procedimientos electroliticos y lue-
go recocido.

« El aislante, salvo en los antiguos cables
que era de papel, es de polietileno de
alta densidad.

« El paso de pareado (longitud de la tor-
sion) es diferente para reducir desequi-
librios de capacidad y por tanto la dia-
fonia entre pares.

« Los pares, a su vez, se cablean entre si
para formar capas concéntricas.

+ En algunos casos, los intersticios existen-
tes entre los hilos se rellenan con petro-
lato, de forma que se evite la entrada de
humedad, o incluso de agua, en caso de
producirse alguna fisura en la cubierta
del cable que, actualmente, también es
de polietileno, antes era de plomo.

1. Estructura
Por lo general, la estructura de todos los

El cable de par trenzado o
UTP es uno de los mds utili-
zados en la industria de la
seguridad, principalmente el
denominado de Categoria 5,
para el tendido redes o
circuitos de CCTV. En este
informe ofrecemos las
caracteristicas y usos de este
cable, anadiendo una com-
parativa con otros cables

utilizados en el sector.

cables par trenzado no difieren significati-
vamente, aunque es cierto que cada fabri-
cante introduce algunas tecnologias adicio-
nales mientras los estandares de fabricacion
se lo permitan. El cable esta compuesto por
un conductor interno que es de alambre
electrolitico recocido, de tipo circular, aisla-
do por una capa de polietileno coloreado.

Debajo de la aislacion coloreada existe
otra capa de aislaciéon también de polieti-
leno, que contiene en su composicién una
sustancia antioxidante para evitar la corro-
sion del cable. El conducto sélo tiene un
didmetro de aproximadamente medio mi-
limetro y mas la aislacion el didmetro pue-
de superar el milimetro.

Sin embargo es importante aclarar que
habitualmente este tipo de cable no se ma-
neja por unidades, sino por pares y grupos
de pares, paquete conocido como cable
multipar. Todos los cables del multipar es-
tan trenzados entre si con el objeto de me-
jorar la resistencia de todo el grupo hacia
diferentes tipos de interferencia electro-
magnética externa. Por esta razon surge la
necesidad de poder definir colores para los
mismos que permitan al final de cada gru-
po de cables conocer qué cable va con cual
otro. Los colores del aislante estan normali-
zados a fin de su manipulacién por gran-
des cantidades. Para Redes Locales los co-
lores estandarizados son Naranja/Blanco-
Naranja; Verde/Blanco-Verde; Blanco/Azul-
Azul; Blanco/Marrén-Marrén.

Continda en pdgina 140



P - 30 Anos de Trayectoria en el mercado de las
LCOr Comunicaciones avalan nuestra Calidad y
30« anos Excelencia en Cables

Nuestra amplia gama de productos:

Asesoramiento

Especializado TELEFONICOS PARA PLANTEL INTERIOR Y EXTERIOR

INSTALACION INTERNA Y CRUZADA
SUBTERRANEOS
AUTOSUSPENDIDOS LIVIANOS Y PESADOS
ACOMETIDA TELEFONICA
INTERCOMUNICADORES
Tel.(5411) 4878.0923
SRR | ARSI RO,
Fax (5411) 4919.0974 PARES TRENZADQOS SIN BLINDAR (UTP) INTERIORY EXTERIOR
: PARES TRENZADOS BLINDADOS (FTP) INTERIOR Y EXTERIOR
Varela 3525 / 41 BLINDADOS DE PAR COMPENSADO
(C1437BKI) - CABA DESARROLLOS DE CABLES ESPECIALES

Buenos Aires

Argentina I:HSBI

Cifanarn Argending — i e
e Kegrorickoedd Flectrimicn <ol




@ Integracion de Sistemas PELCO

@ Servicio Tecnico de equipos

© Repuestos

@ Av. Boedo 1975 [C1239AAJ) - Capital Federal I == -
@ Tel/Fax: 011-4925-4102 [Lineas rotativas) [ = | _" 'L__ "‘:;;"
@ E-mail: info@elcasrl.com.ar _1% : __ j =
@ Website: www.elcasrl.com.ar SEGURIDAD ELECTRONI



Fergus Security

LA ELECCION PROFESIONAL

En CCTV

Calidad y Solidez a precios accesibles

Primeras Marcas - Distribuciéon Mayorista - Atencién Personalizada

DVR Stand Alone

S — vl--‘ﬂd'
Sieg _._,_,"___"_-. i

.

T
fer f—
— 1...,.---

EAEATAL a o :

o
 E——

I--I-
I

4y B cimaras. Modebo compacto.

Sigtema embebido basado e Linuw,
Compresidn basada en MPEGA. Grabacion y
visualizacion en Tiempao Real, Salida de video
compuesta, S-Video y VGA. Configuracidn
camara por camara, local o remota por |E o LAN

Linea
FS-6000

4; B y 16 cimaras,

Sistema embebido basado en Linux

Compresidn basada en MPEGS, Grabacidn y
visualizackin en Tiempo Real. Salida de video
compuesto, 5-Video y VGA. Configuracion cémara
por cdmara, Iocal o ramoda por IE o LAN.

SANYO ROl

Linea
FS-8000

Camaras

Camara Color
113" CCD 520 TWL
: 0,5 LUK BLE

, Camara Color
. CCD 50NY 1/3°
20T
0,5 LUX BLC

prm— Camara IR
= CCOSONY 13
540 TVL Super HAD
ll"'" Lente Al.deda
9 mm. IR 40mi

Domo Fijo

CCD S0NY 1737

Alta Resolucion 3 Axis
Montaje CS para lenta
Con lente varfocal

Domo Fijo IR
— 173" SONY CCD

ﬁ 420 TVL 0 LUX leds
iR 20mi

'\ CED Sipor HAD SONY

Alta Resolucion S20TVL

Funcion Dia Boche
22x0ptica / 11xHgital

Mini Domo PTZ
CCD Sony S00TVL 10x
Alta Resolucion

’ Fungion DiaNoche

‘“

Camara Color

1/3" 420 y 540 TVL
CCD Super Had Sany
Funcidn Dia | Noche
0,08 LLX BLC

Camara IR
CCD SONY 1737
420 TVL

0 LUX pon leds

Domo Antivandalico
173”7 SONY 420 TVL v
1737 SONY Super HAD
540 TVL O LLIX lads

Domao Fijo

CCD S0MY 1/37

Alta resolucicn
Montaje CS para lent2
Con lante varifocal

Damao Fijo
CCO SONY 173"
420 TVL 0,7 LU

Controtadora Domo
Controa hasta

96 domos

Pantalla LCD

Camara FinHole

CCO SONY /37 0.1 LUX
Con lante pin
holecdnica

Rzintow IR EVETAR

Hipolito Yrigoyen 1530, piso 2 - C.P: C1089AAQ - Ciudad de Buenos Aires, Argentina - Tel: (54-11) 5235-9748 - www.fergussecurity.com.ar



.informe especial

Estructura, caracteristicas y uso

Viene de pdgina 136

Los cables una vez fabricados unitariamente y aislados, se tren-
zan de a pares de acuerdo al color de cada uno de ellos; aun asi,
estos se vuelven a unir a otros formando estructuras mayores: los
pares se agrupan en subgrupos, los subgrupos se agrupan en
grupos, los grupos se agrupan en superunidades y las superuni-
dades se agrupan en el denominado cable.

1.1. Conectores

Los conectores y jacks de uso comun para cable UTPC5 son los
RJ-45.El conector es una pieza de plastico transparente donde se
inserta el cable. El Jack es también de plastico, pero en este se
inserta el conector. Las siglas RJ significan Registro de Jack y el 45
especifica el esquema de numeracién de pins. El cable se inserta
en el conector, éste se conecta al jack que puede estar en la pa-
red, en la tarjeta de red la computadora o en un concentrador.

2.Instalacion de par trenzado

En ocasiones pueden existir dudas de como realizar de forma
correcta el grimpado de conectores de par trenzado (TP), la ma-
nera de instalar una roseta o un panel de grimpaje. Para ello he-
mos incluido un grafico donde puede observarse la forma co-
rrecta de hacerlo.

Cableado para un conector RJ-45

12345678
LLLLLLLL

10 Base-T uliiza pares 2y 3
100 Base-Tx uliliza pares 1, 2, 3y 4
HP AdvancedStack cableado uliiza e par 1

Marrdn

Blancoimarran m Par 4

Verde

Blancoiazul

Azl KD( Par3
Blancodverde

Naranja

Blancoiaranjn X< Par2

i b e R O D

La figura anterior muestra el cableado para un conector RJ-45.
Alli, inicamente dos de los cuatro pares (los pares 2 'y 3 en el
diagrama) se usan para sefiales de red cuando se utiliza el estan-
dar 10 Base-T; los otros dos pares se pueden usar para sefiales
telefénicas. En 100 Base-T, se utilizan los 4 pares para sefal (te-
niendo en cuenta el cableado de las Categorias 3 y 4).

2.1.Tipos de conexionado: Hub-a-Nodo y Nodo-a-Nodo

Los segmentos Ethernet construidos con cable UTP pueden ser
de dos clases segun su utilizacion: el denominado cable recto y
el cruzado. Las figuras 1y 2 muestran los diagramas de grimpaje
para cada tipo (ambas figuras representan un solo cable con co-
nectores RJ-45 en cada extremo). Este cableado asegura en am-
bos casos que las lineas de Transmision (Tx) de un aparato se co-
munican con las lineas de Recepcion (Rx) del otro aparato.

2.1.1. Cable recto (pin a pin)

Son los cables que conectan un concentrador con un nodo de red
(Hub, Nodo); los hilos estan grimpados a conectores RJ-45 en ambos
finales. Todos los pares de colores (como el blanco/azul) estan co-
nectados en las mismas posiciones en ambos extremos. La razon es
que el hub realiza internamente el necesario cruce de sefal.

A continuacién se grafica la norma 568B y el orden de colores
de sus pares de cables. Para hacer en cable cruzado se utiliza otro
orden conocido como la norma 568A. Una de las normas se apli-
cara en una de las puntas del cable y la otra en la otra punta, no
importa que norma se conecte en cada computadora. Las dos
puntas se veran asi:

Conector 1 Conector 2
PIN

Naranja i #esceain = 1 MNoranja
Maraitja -1 P Marar|a

NWorde Bl s e v L | Naerde
Azul 4 = L Agul

IAzul -5 R AREEEERR S |- IAzul
Varde A EAEEERT R > 8 Verde

Marrén 1 it T IMarrén
Marrdn | ety L Marran

2.1.2. Cable cruzado (cross-over)

Son cables que conectan dos concentradores o dos transcep-
tores entre si o incluso dos tarjetas (Nodo-Nodo), cuya distancia
no supere los 10 metros. El par 2 (pines 1y 2) y el par 3 (pines 3y
6) estan cruzados (puede verse la diferente asignacion a cada
conector).

Como regla general, el cable cruzado se utiliza para conectar
elementos del mismo tipo o similares, por ejemplo,dos DTE ("Data
Terminal Equipment") conectado a una LAN, dos concentradores
(Hubs), dos conmutadores (Switchs) o dos enrutadores (Routers).

Deben tenerse en cuenta las siguientes observaciones respec-
to al uso de uno y otro tipo de cable:

a- El cable cruzado ("cross-over") solo debe ser utilizado cuando
una PC es conectada directamente a otra PC, sin que exista nin-
gun elemento adicional (hubs, routers, etc.). En realidad, puesto
que la mayoria de las redes utilizan al menos un concentrador, el
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cable cruzado sélo se utiliza en circunstancias excepcionales. Por
ejemplo, realizacion de pruebas cuando se desea soslayar la com-
plejidad de la red y se conectan dos PCs directamente.

b- Los dispositivos Ethernet no pueden detectar un cable cruza-
do utilizado de forma inadecuada; este tipo de cables encien-
den los LEDs de actividad en los adaptadores, concentradores
y Switches. La Unica forma de saber el tipo de cable (cruzado o
recto) es mediante un polimetro o un instrumento de medida
adecuado.

Conector 1 Conector 2
PIN

Maranja 1 = E 1 MNerde
Maran|n 2 Sy Varda

Marde 3= a g Maranja
Azul i | P .4 Azl

Azl 85l - * B TAzul
Varde B * B MNaranja

Marrén Tl #ereeeceanly Marrn
Marrén Bl #ocesrias > B Marrdn

2.2. Montaje de un cableado de par trenzado para una red

Para el montaje de un cableado debe tenerse en cuenta que tipo
de red va a montarse. Para montarlo son necesarios los siguientes
elementos: una roseta, dos conectores RJ-45, un cable (para este
caso un cable de par trenzado), una crimpadora y un tester.

Para comenzar debe cortarse el cable a la medida exacta con
la crimpadora, dejando los cables a una distancia que no sobre-
salga del conector, ordenar los cables dependiendo del tipo de
montaje (cruzado o paralelo). Una vez ordenados, los cables in-
gresan por el conector RJ-45.

Utilizando la crimpadora, se fijan los cables al conector. Al otro
extremo del cable puede montarse otro conector RJ-45 0 una
roseta, que se conecta de una forma similar, utilizando los colo-
res tal como vienen indicados en la etiqueta o gréfico impreso
en ella. Para saber si se llevo a cabo el conexionado de manera
correcta se utiliza el tester.

3.Tipos de cable de par trenzado

3.1.Cable de par trenzado apantallado (STP)

En este tipo de cable, cada par va recubierto por una malla con-
ductora que actua de pantalla frente a interferencias y ruido eléc-
trico. Su impedancia es de 150 ohm. El nivel de proteccién del
STP ante perturbaciones externas es mayor al ofrecido por UTP,
sin embargo es mas costoso y requiere mas instalacion.

La pantalla del STP, para que sea mas eficaz, requiere una confi-
guracién de interconexién con tierra (dotada de continuidad has-
ta el terminal). Con este cable suelen utilizarse conectores RJ-49.

Es utilizado generalmente en las instalaciones de procesos de
datos por su capacidad y sus buenas caracteristicas contra las
radiaciones electromagnéticas, pero el inconveniente es que es
un cable robusto, caro y dificil de instalar.

3.2. Cable de par trenzado con pantalla global (FTP)

En este tipo, como en el UTP, sus pares no estan apantallados
pero si dispone de una pantalla global para mejorar su nivel de
proteccion ante interferencias externas. Su impedancia caracte-
ristica tipica es de 120 ohms y sus propiedades de transmision
son mds parecidas a las del UTP. Ademas, puede utilizar conecto-
res RJ-45.Tiene un precio intermedio entre el UTP y STP.

3.3. Cable par trenzado no apantallado (UTP)

El cable par trenzado més simple y empleado, sin ningun tipo
de pantalla adicional y con una impedancia caracteristica de 100
ohmios. El conector mas frecuente con el UTP es el RJ-45,aunque
también pueden usarse RJ-11, DB-25, DB-11, etc., dependiendo
del adaptador de red.

Es sin duda el que hasta ahora ha sido mejor aceptado, por su
costo accesible y facil instalacion. Sus dos alambres de cobre tor-
cidos aislados con plastico PVC han demostrado un buen des-
empeifo en las aplicaciones actuales. Sin embargo, a altas veloci-
dades puede resultar vulnerable a las interferencias electromag-
néticas del medio ambiente.

3.3.1. Categorias del cable UTP

Cada categoria especifica unas caracteristicas eléctricas para
el cable: atenuacion, capacidad de la linea e impedancia. Existen
actualmente ocho categorias dentro del cable UTP:

* Categoria 1: Este tipo de cable estd especialmente disefiado
para redes telefénicas y alcanzan como méximo velocidades
de hasta 4 Mbps.

* Categoria 2: De caracteristicas idénticas al cable de categoria 1.

* Categoria 3: Es utilizado en redes de ordenadores de hasta 16
Mbps. de velocidad y con un ancho de banda de hasta 16 Mhz.

* Categoria 4: Estd definido para redes de ordenadores tipo ani-
llo como token ring con un ancho de banda de hasta 20 Mhz y
con una velocidad de 20 Mbps. En la actualidad existen redes
que trabajan bajo esta arquitectura. En si, este es un cable muy
dificil de manipular por sus caracteristicas fisicas, y de un alto
costo econoémico. Por sus caracteristicas de aislamiento repre-
senta una opcion viable para ambientes industriales.

* Categoria 5: Es un estandar dentro de las comunicaciones en
redes LAN. Es capaz de soportar comunicaciones de hasta 100
Mbyps. con un ancho de banda de hasta 100 Mhz. Debe tener el
NEXT de 32 dB/304,8 mts.y una gama de atenuacién de 67dB/
304,8 mts. Este tipo de cable es de ocho hilos, es decir cuatro
pares trenzados. Hasta hace poco no existia un cable de la li-
nea del UTP capaz de trabajar con alto rendimiento en ambien-
tes industriales, tal y como si lo podia hacer el Token Ring tipo
1 (STP), a menos que el mismo UTP se colocara dentro de tube-
rias metalicas.

En respuesta a esta necesidad surge el ScTP, que posee las mis-
mas caracteristicas de proteccion contra el ruido que el STP (ma-
lla metalica y forro de aluminio), al igual que sus conectores y
modulos debidamente blindados. Este tipo de cable es de un
costo econémico bastante bajo en comparacién con el STP. La
atenuacion del cable de esta categoria viene dado por esta tabla
referida a una distancia estandar de 100 metros.

Velocidad de transmision Nivel de atenuacion

4 Mbps 13dB
10 Mbps 20 dB
16 Mbps dB 25
100 Mbps dB 67

* Categoria 5e: Es una categoria 5 mejorada. Minimiza la ate-
nuacioén y las interferencias. Esta categoria no tiene estandari-
zadas las normas aunque si estd diferenciada por los diferen-
tes organismos. La velocidad de transmision es de 1000Mhz.

* Categoria 6: No estéd estandarizada aunque ya se estd utilizan-
do. Se definiran sus caracteristicas para un ancho de banda de
250 Mhz.

* Categoria 7: No estd definida y mucho menos estandarizada.
Se definira para un ancho de banda de 600 Mhz. El gran incon-
veniente de esta categoria es el tipo de conector seleccionado,
que es un RJ-45 de 1 pin. Contintia en pdgina 148
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3 SEG Video, que nace con la finalidad de prestarle la mejor

" atencion y servicio al gremio, mediante la oferta de
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Estructura, caracteristicas y uso
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En la siguiente tabla puede verse para las diferentes catego-
rias, teniendo en cuenta su ancho de banda, cual seria las distan-
cias maximas recomendadas sin sufrir atenuaciones que hagan

variar la sefal
Ancho de
Banda

Categoria3  2km. 500 mts. 100 mts. No existe
Categoria4  3km. 600 mts. 150 mts. No existe
Categoria 5 3km. 700 mts. 160 mts. 100 mts.

4. Comparativa con otros tipos de cables

4.1. Cable coaxial

Se trata de un conductor cilindrico exterior que rodea un solo
conductor interior,ambos conductores estan aislados entre si.En
el centro del cable hay un unico hilo de cobre o alguna aleacion
conductiva, rodeado por un aislante flexible. Sobre este aislante,
una pantalla de cobre trenzado acttia como segundo conductor.
Finalmente una cubierta aislante recubre el conjunto.

Aislante plastico
1

Condut fer L8
de cobre |
| TN
QEESE—)
Cubierta
exterior
* Ventajas:

- Admite mayores distancias que STP o UTP.

- El cable es menos costoso.

- La tecnologia es muy conocida.

* Desventajas:

- Dependiendo de la tecnologia (Thinnet o Thicknet) el cable es
demasiado rigido.

- Los requisitos de impedancias hace estas redes muy sensibles
a fallos mecanicos en conectores y terminadores que dificul-
tan su explotacién y mantenimiento.

- Actualmente esta cayendo en desuso.

4.2 Par trenzado (UTP)

Cable regular de cuatro pares de cables utilizado en un gran
numero de redes.El material aislante recubre cada uno de los ocho
cables individuales. Los pares estan trenzados entre si. Este tipo
de cable depende tinicamente del efecto "cancelaciéon".El nimero
de trenzas por metro determina su tolerancia a emisiones elec-
tromagnéticas y de radio.

Par
trenzado
i Cublerta
exterior
* Ventajas:

- Es de facil instalacion y es el medio mas barato.
- No llena los conductos facilmente, punto especialmente im-
portante en instalaciones antiguas.

- Esta considerado como el transporte mas rapido dentro de las
tecnologias de cobre.
* Desventajas:

- Es mas propenso al ruido y las interferencias que otros tipos de
cable.

- La distancia final (sin repetidores) es mas corta.

4.3. Par trenzado apantallado

Este tipo de cable combina las dos técnicas de apantallamien-
to y de cancelacién mediante el trenzado del cable. Cada par de
cable se envuelve en una hoja metdlica. Los cuatro pares de ca-
bles se envuelven globalmente en una hoja metalica que final-
mente se recubre con la cubierta protectora.

Pantalla
individual

Pantalla
global

Par — “Cococs

_ g
trenzado wk)
| 2

oy
F e ol

7 Cubierta
exterior

* Ventajas:

- STP reduce el ruido originado dentro del cable (diafonia) y fue-
ra del cable (EMly FRI).
* Desventajas:

- Es més costoso y dificil de instalar.

- Es més rigido y de mayor seccion.

4.4, Fibra optica

Es un medio capaz de conducir transmisiones de luz modula-
da. No es susceptible de interferencias EMI ni RFl ya que a dife-
rencia del resto de cables no usa pulsos eléctricos, sino de luz. El
cable consta de dos fibras paralelas separadas, recubiertas de
material protector. Basicamente el nucleo de la fibra esté recu-
bierto de un material con un indice de refraccién muy bajo. Asi la
luz queda atrapada en el nucleo y la fibra acttia como un tubo.

Refuerzo
“de Kevlar

_—
. | Pantalla
Fibra - p_!aﬁ“ca 1

* Ventajas:
- Excepcional para comunicaciones a larga distancia.
- Muy répida.
- Muy fina.

* Desventajas:
- Muy cara.
- Muy débil.

4.4.1.Tipos de fibra optica

* Monomodo o axial: En esta fibra la luz viaja por el eje del cable.
Este modo es mucho més rapido, ya que el nicleo no permite
la dispersion del haz. Al mismo tiempo es muy adecuada para
enlaces de larga distancia.

* Multimodo: Las ondas de luz entran en la fibra con distintos
angulos y viajan rebotando entre las paredes del nucleo. Su
precio es mas barato pero las distancias en las que se puede
utilizar son maés reducidas. m
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Video en red - Capitulo VII

Compresion de video

Sergio Fukushima
Technical Manager South America *
de Axis Communications
sergio.fukushima@axis.com

Las técnicas de compresion
de video consisten en redu-
cir y eliminar datos redun-
dantes del video para que el
archivo de video digital pue-
da enviarse a través de la
red y almacenar en discos
informdticos. Este capitulo
trata sobre los conceptos
bdsicos de la compresion y
proporciona una descrip-
cion de los estdndares mds
difundidos.

e

El material técnico que se publica en este
informe fue proporcionado por Axis
Communications a Revista Negocios de
Seguridad ©. Prohibida su reproduccion
(parcial o total) sin el expreso consenti-
miento del autor o este medio.
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Capitulo 7
Compresion de video
7.1. Conceptos bdsicos
7.1.1. Cddec de video

on técnicas de compresion efica-

ces se puede reducir considera-
blemente el tamano del fichero sin que
ello afecte la calidad de laimagen.Sin em-
bargo, la calidad del video puede verse
afectada si se reduce en exceso el tama-
fo del fichero, aumentando el nivel de
compresion de la técnica que se utilice.

Existen diferentes técnicas de compre-
sién, tanto patentadas como estandar.En
la actualidad la mayoria de los proveedo-
res de video en red utilizan técnicas de
compresion estandar.

Los estdndares sonimportantes para ase-
gurar la compatibilidad y la interoperabili-
dad y tienen un papel especialmente rele-
vante en la compresion de video, puesto
que éste se puede utilizar para varias finali-
dadesy,en algunas aplicaciones de videovi-
gilancia,debe poder visualizarse varios afos
después de su grabacion. Gracias al desar-
rollo de estandares, los usuarios finales tie-
nen la opcidn de escoger entre diferentes
proveedores, en lugar de optar no solo para
un sistema de videovigilancia.

Los mas difundidos estandares de
compresion de video son Motion JPEG,
MPEG-4 Parte 2 (MPEG-4) y H.264, sien-
do este Ultimo el estdndar mas actual y
eficaz. Este capitulo trata sobre los con-
ceptos basicos de la compresién y pro-
porciona una descripcién de cada uno
de los estandares mencionados.

. Compresién de imagen vs.
compresion de video
Formatos de compresion
Motion JPEG

MPEG-4

H.264 o MPEG-4 Part 10/AAVC
Frecuencia de bits variable y
constante

7.2
7.2.1.
7.2.2.
7.2.3.

7.3.

Capitulo 8.

Audio

Capitulo 9.

Tecnologias de red
Capitulo 10.

Tecnologia inaldmbrica
Capitulo 11.

Sistemas de gestion de video
Capitulo 12.
Consideraciones sobre ancho
de banda y almacenamiento

7.1 .Conceptos basicos

7.1.1.Cédec de video

En el proceso de compresion se aplica
un algoritmo al video original para crear
un archivo comprimidoy ya listo para ser
transmitido o guardado. Para reproducir
el archivo comprimido, se aplica el algo-
ritmo inverso y se crea un video que in-
cluye practicamente el mismo conteni-
do que el video original. El tiempo que
se tarda en comprimir, enviar, descom-
primir y mostrar un archivo es lo que se
denomina“latencia”Cuanto mas avanza-
do sea el algoritmo de compresién, ma-
yor serd a latencia.

El par de algoritmos que funcionan
conjuntamente se denomina cédec de
video (codificador/decodificador). Los
cédecs de video de estdndares diferen-
tes no suelen ser compatibles entre si, es
decir que el contenido de video compri-
mido con un estandar no se puede des-
comprimir con otro diferente. Por ejem-
plo, un decodificador MPEG-4 no funcio-
nard con un codificador H.264.Esto ocu-
rre simplemente porque un algoritmo
no puede descodificar correctamente
los datos de salida del otro algoritmo,
pero es posible usar muchos algoritmos
diferentes en el mismo software o hard-
ware, que permitirian la coexistencia de
varios formatos.

Continta en pdgina 156
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7.1.2. Compresion de imagen vs. compresion de video

Los diferentes estandares de compresion utilizan métodos
distintos para reducir los datos y, en consecuencia, los resulta-
dos en cuanto a frecuencia de bits y latencia son diferentes.
Existen dos tipos de algoritmos de compresidén: compresién
de imagenes y compresion de video.

La compresion de imagen utiliza la tecnologia de codifica-
cion intrafotograma. Los datos se reducen a un fotograma de
imagen con el fin de eliminar la informacion innecesaria que
puede ser imperceptible para el ojo humano. Motion JPEG es
un ejemplo de este tipo de estandar de compresion. En una
secuencia Motion JPEG, las imagenes se codifican o compri-
men como imagenes JPEG individuales.

097 [Efwﬂ

Con el formato Motion JPEG, las tres imdgenes de la secuencia se codifican y
se envian como imdgenes unicas separadas (fotogramas), sin que dependan
unas de otras

Los algoritmos de compresion de video -4 como el MPEG-4
y el H.264 utilizan la prediccién interfotograma para reducir
los datos de video entre las series de fotogramas. Esta consis-
te en técnicas como la codificacion diferencial, en la que un
fotograma se compara con un fotograma de referencia y sélo
se codifican los pixeles que han cambiado con respecto al fo-
tograma de referencia. De esta forma, se reduce el nimero de
valores de pixeles codificados y enviados. Cuando se visualiza
una secuencia codificada de este modo, las imégenes apare-
cen como en la secuencia de video original.

= Transmitido = = Mo transmitido

o g [ [

Con la codificacion diferencial sélo la primera imagen se codifica en su
totalidad. En las dos imdgenes siguientes existen referencias a la primera imagen
en lo que se refiere a elementos estdticos, como la casa. Sélo se codifican las partes
en movimiento (el hombre que corre) mediante vectores de movimiento,
reduciendo asi la cantidad de informacién que se envia y almacena.

Para reducir ain mas los datos, se pueden aplicar otras téc-
nicas como la compensacién de movimiento basada en blo-
ques, que tiene en cuenta que gran parte de un fotograma
nuevo estd ya incluido en el fotograma anterior, aunque qui-
zas en un lugar diferente del mismo. Esta técnica divide un
fotograma en una serie de macrobloques (bloques de pixe-
les).Se puede componer o “predecir”un nuevo fotograma blo-
que a bloque, buscando un bloque que coincida en un foto-
grama de referencia. Si se encuentra una coincidencia, se co-
difica la posicion en la que se debe encontrar el bloque coin-
cidente en el fotograma de referencia. La codificacion del vec-

tor de movimiento, como se denomina, precisa de menos bits
que si hubiera de codificarse el contenido real de un bloque.

Ventana de bisgued

Dﬁrmr de maovimaenio
Arama de

referencia anterior

Bloque colncidente _/.f""'ﬂ

' Bloque de desting)
// -
/F{:;;ma P

Con la prediccidn interfotograma, cada fotograma de una secuencia de imdgenes
se clasifica como un tipo de fotograma concreto, como un fotograma l,P o B.

Un fotograma |, o intrafotograma, es una imagen auténoma
que se puede codificar de forma independiente sin hacer re-
ferencia a otras imagenes. La primera imagen de una secuen-
cia de video es siempre un fotograma I. Los fotogramas | sir-
ven como puntos de inicio en nuevas visualizaciones o como
puntos de resincronizacion si la transmision de bits resulta
dafada. Los fotogramas | se pueden utilizar para implemen-
tar funciones de avance o retroceso rapido o de acceso alea-
torio. Un codificador insertard automaticamente fotogramas |
aintervalos regulares o a peticiéon de nuevos clientes que pue-
danincorporarse a la visualizacién de una transmisién. La des-
ventaja de este tipo de fotogramas es que consumen muchos
mas bits, pero por otro lado no generan demasiados efectos
provocados por los datos que faltan.

Un fotograma P (de interfotograma Predictivo), hace refe-
rencia a partes de fotogramas | o P anteriores para codificar el
fotograma. Los fotogramas P suelen requerir menos bits que
los fotogramas |, pero con la desventaja de ser muy sensibles
a la transmisién de errores, debido a la compleja dependen-
cia con fotogramas P o | anteriores.

Un fotograma B, o interfotograma Bipredictivo, es un foto-
grama que hace referencia tanto a fotogramas anteriores como
posteriores. El uso de fotogramas B aumenta la latencia.

Secuencia tipica con fotogramas I, By P. Un fotograma P sélo puede hacer
referencia a fotogramas | o P anteriores, mientras que un fotograma B puede
hacerlo a fotogramas | o P tanto anteriores como posteriores.

Cuando un decodificador de video restaura un video des-
codificando la transmision de bits fotograma a fotograma, la
descodificacién debe comenzar siempre por un fotograma I.
Los fotogramas P y B, en caso de usarse, deben decodificarse
junto a los fotogramas de referencia.
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Los productos de algunas marcas permiten a los usuarios
configurar la longitud de GOV (grupo de video), la cual deter-
mina la cantidad de fotogramas P que deberian enviarse an-
tes de realizar el envio de otro fotograma . La frecuencia de
bits se puede disminuir mediante la reduccién de la frecuen-
cia de fotogramas (GOV mas largo). Para reducir la latencia no
se utilizan fotogramas B.

Ademas de la codificacién diferencial y la compensacion de
movimiento, se pueden emplear otros métodos avanzados
para reducir alin mas los datos y mejorar la calidad de video.
El H.264, por ejemplo, admite técnicas avanzadas como los es-
guemas de prediccion para codificar fotogramas |, la compen-
sacion de movimiento mejorada con una precision inferior a
un pixel y el filtro de eliminacién de bloques en bucle para
suavizar los bordes de los bloques (defectos).

7.2. Formatos de compresion

7.2.1. Motion JPEG

Motion JPEG o M-JPEG es una secuencia de video digital
compuesta por una serie de imagenes JPEG individuales. (JPEG
son las siglas de Joint Photographic Experts Group - Grupo de
Expertos Fotogréficos Unidos). Cuando se visualizan 16 o mas
imagenes por segundo, el ojo humano lo percibe como un vi-
deo en movimiento. Un video en completo movimiento se
percibe a 30 (NTSC) o 25 (PAL) imagenes por segundo.

Una de las ventajas de Motion JPEG es que cada imagen de
una secuencia de video puede conservar la misma calidad ga-
rantizada que se determina mediante el nivel de compresion
elegido para la cdmara de red o codificador de video. Cuanto
mas alto es el nivel de compresién, menor es el tamafo del ar-
chivoyla calidad deimagen.En algunas situaciones,como cuan-
do hay poca luz o la escena es compleja, el tamano del archivo
puede ser bastante grande y, por lo tanto, usar mas ancho de
banda y espacio de almacenamiento. Para evitar que esto ocu-
rra, los productos de video en red permiten al usuario estable-
cer un tamafo maximo para un fotograma de imagen.

Al no haber dependencia alguna entre los fotogramas de
Motion JPEG, un video Motion JPEG es resistente, lo que signi-
fica que si falla un fotograma durante la transmision, el resto
del video no se verd afectado.

Motion JPEG es un estandar que no requiere licencia. Tiene
una amplia compatibilidad y su uso es muy habitual en apli-
caciones donde se requieren fotogramas individuales en una
secuencia de video -por ejemplo, para el andlisis- y donde se
utiliza una frecuencia de imagen de 5 fotogramas por segun-
do o inferior. Motion JPEG también puede ser Util para aplica-
ciones que requieren integracién con sistemas solo compati-
bles con Motion JPEG.

Sin embargo, el principal inconveniente de Motion JPEG es
que no utiliza ninguna técnica de compresion de video para
reducir datos, ya que consiste en una serie de imagenes fijas y
completas. El resultado es una frecuencia de bits relativamente
alta o una relacion de compresion baja para la calidad propor-
cionada, en comparacion con estandares como JPEG-4 y H.264.

7.2.2. MPEG-4

Cuando se menciona MPEG-4 en las aplicaciones de videovi-
gilancia, normalmente nos referimos a MPEG-4 Parte 2, también
conocido como MPEG-4 Visual. Como todos los estandares
MPEG (Moving Picture Experts Group), requiere una licencia, es
decir, los usuarios deben pagar una tasa de licencia por cada
estacion de supervision. MPEG-4 es compatible con aplicacio-
nes de ancho de banda reducido y aplicaciones que requieren
imégenes de alta calidad, sin limitaciones de frecuencia de ima-
gen y con un ancho de banda virtualmente limitado.

7.2.3.H.264 o MPEG-4 Part 10/AAVC

EIH.264,también conocido como MPEG-4 Parte 10/AAVC para
Codificacion de Video Avanzada, es el estandar MPEG mas ac-
tual para la codificacion de video. Se espera que el H.264 se con-
vierta en la alternativa de estandar en los préximos anos.Ello se
debe a que, sin comprometer la calidad de la imagen, un codifi-
cador H.264 puede reducir el tamano de un archivo de video
digital en més de un 80% si se compara con el formato Motion
JPEG, y hasta un 50% mas en comparacién con el estandar
MPEG-4. Esto significa que se requiere menos ancho de banda
y espacio de almacenamiento para los archivos de video. O, vis-
to de otra manera, se puede lograr mayor calidad de imagen de
video para una frecuencia de bits determinada.

El H.264 ha sido definido conjuntamente por organizaciones
de normalizacion del sector de las telecomunicaciones (ITU-T's
Video Coding Experts Group) y de las tecnologias de la infor-
macion (ISO/IEC Moving Picture Experts Group),y se espera que
tenga una mayor adopcién que los estadndares anteriores. En el
sector de la videovigilancia, H.264 encontrara su mayor utilidad
en aplicaciones donde se necesiten velocidades y resoluciones
altas, como en la vigilancia de autopistas, aeropuertos y casi-
nos, lugares donde por regla general se usa una velocidad de
30/225(NTSC/PAL) imagenes por segundo. Es aqui donde las
ventajas econdmicas de un ancho de banda y un almacena-
miento reducidos se haran sentir de forma mas clara.

Se espera que H.264 acelere también la adopcién de cdma-
ras megapixel, ya que con esta eficiente tecnologia de com-
presion se pueden reducir los archivos de gran tamano y las
frecuencias de bits sin que la calidad de la imagen se vea afec-
tada.En cualquier caso, tiene sus exigencias:aunque H.264 per-
mite ahorrar en costes de ancho de banda y almacenamiento,
también necesita camaras de red y estaciones de control de
mejor rendimiento.

Los codificadores H.264 utilizan el perfil base, lo que supone que
s6lo se usan los fotogramas | y P.Este perfil es el ideal para camaras
de redy codificadores de video, ya que la latencia se reduce gracias
a la ausencia de fotogramas B. La latencia baja es esencial en apli-
caciones de videovigilancia donde se realice supervision en direc-
to, sobre todo si se emplean camaras PTZ o domos PTZ.

7.3.Frecuencia de bits variable y constante

Con el MPEG-4 y el H.264, los usuarios pueden determinar
que una transmision de video codificado tenga una frecuen-
cia de bits variable o constante. La seleccién 6ptima depen-
derd de la aplicacion de la infraestructura de red.

Con la VBR (frecuencia de bits variable), se puede mantener
un nivel predefinido de calidad de imagen independiente-
mente del movimiento o falta de movimiento en una escena.
Esto significa que el uso de ancho de banda aumentara cuan-
do haya mucha actividad en una escena y disminuird cuando
no haya movimiento. A menudo esta opcién es ideal para las
aplicaciones de videovigilancia que requieren una alta cali-
dad, especialmente si hay movimiento en una escena. Debido
a que lafrecuencia de bits puede variar,incluso aunque se haya
definido una frecuencia de bits media de destino, la infraes-
tructura de red (ancho de banda disponible) debe poder adap-
tarse a grandes caudales de datos.

Con un ancho de banda limitado se recomienda utilizar el
modo CBR (frecuencia de bits constante), ya que este modo
genera una frecuencia de bits que el usuario puede predefi-
nir. La desventaja que tiene la CBR es que si, por ejemplo, hay
mucha actividad en una escena que da como resultado una
frecuencia de bits mayor que la velocidad de destino, la res-
triccion para mantener una frecuencia de bits constante con-
lleva una calidad y frecuencia de imagen inferiores.l
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Control de Accesos - Capitulo VIII

Software de los sistemas de
control de accesos

Ing. Luis Cosentino
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P

Disenada como una ayuda
para técnicos, instaladores y
estudiantes, ofrecemos a
nuestros lectores una serie
de conceptos y fundamentos
sobre el control de accesos,
sus elementos y funciones.Un
detallado estudio de merca-
doyunejemplo dedisefio son
los complementos de esta
obra que seguramente serd
de suma utilidad para nues-

tros lectores.

H Indice
Capitulo 1 - RNDS N° 45

Capitulo 2 - RNDS N° 45

Capitulo 3 - RNDS N° 45

Capitulo 4 - RNDS N° 45

Capitulo 5 - RNDS N° 46 /
N°47/N° 48

Capitulo 6 - RNDS N° 49

Capitulo 7 - RNDS N° 51

E n el presente apartado se discu-
ten las generalidades de los soft-

ware de control de acceso, no solo des-
de el punto de vista de su organizacién,
particion en médulos como de los mo-
tores de bases de datos utilizados, sino
también sobre sus prestaciones basicas.

Al mirar las ofertas de productos en
el mercado se puede notar que las pla-
cas que ofrecen la mayoria de los fa-
bricantes del mismo segmento tienen
prestaciones similares.Por lo tanto,son
las caracteristicas de los software las
que van a definir las capacidades y
prestaciones de los productos que se
ofrecen. Esto hace que los fabricantes
consideren al software como la clave
del éxito de su producto.

Para el presente analisis se tienen en
cuenta 5 factores: las prestaciones ba-
sicas, la topologia del software de apli-
cacion, sus diferentes modulos, las ba-
ses de datos tanto la de configuracion
como la de eventos y la conexién de la
red de controladores a la PC.

8.1. Prestaciones basicas
Las prestaciones bdasicas compren-
den la estructura general del progra-

v I S com.ar

Capitulo 8
Software de los sistemas de
control de accesos
Prestaciones bdsicas
Organizacion de los software
de control de accesos
Arquitectura Stand alone
8.2.2. Arquitectura Cliente-Servidor
8.2.3. Arquitectura Servidor web
. Modularidad.

8.4. Bases de datos.
8.4.1. Motores de bases de datos
utilizados por los controles de
accesos
Interfase/Interrelacion entre
las bases de datos existentes
en las empresas y las utiliza
das por el control de accesos.
Vinculo de los controladores
con el software

8.1.
8.2

8.2.1.

8.4.2.

8.5.

ma, la forma que ofrecen para cargar
los datos de los usuarios, las bandas
horarias, las categorias, etc.

En lo que respecta a los usuarios, se
considera un usuario a aquella perso-
na que pretende ganar acceso en de-
terminadas puertas/areas.Los sistemas
simples suelen guardar cierta informa-
cion filiatoria basica y permitirle aso-
ciar una tarjeta por usuario. Los siste-
mas mas sofisticados permiten que un
mismo usuario posea varias tarjetas,
incluso con prioridades diferentes.

En cuanto a la informacién que se al-
macena de los usuarios, cabe destacar
que en una misma aplicacién, por ejem-
plo el control de accesos de una empre-
sa, los datos que deben almacenarse
dependen de la categoria del usuario.
Por ejemplo, si se trata de un empleado
es necesario saber su documento, do-
micilio,nimero de legajo, etc., mientras
que si se trata de un contratado exter-
no sera necesario conocer su ART, si
posee vehiculo habra que saber si su
registro estd al dia o si tiene la catego-
ria necesaria para manejarlo, etc. En
otras palabras, la informacion a almace-
nar del usuario depende mas del tipo
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de tarea que desempena que del usuario en si.Solo los siste-
mas grandes permiten configurar la informacién que se re-
quiere del usuario mientras que los sistemas menores utili-
zan el concepto de moédulo independiente, es decir, poseen
pantallas no configurables y si se necesita almacenar la in-
formacién de la ART o del registro de conducir debera ad-
quirirse el médulo adicional correspondiente.

En lo referente a los permisos, practicamente todos los
sistemas de control de accesos utilizan el concepto de plan-
tilla para facilitar su programacioén: se hace un modelo don-
de se colocan las puertas, bandas horarias, feriados, etc., para
cada categoria de usuario que posea la aplicacion. Asi que-
daran definidas las plantillas para los empleados adminis-
trativos, los obreros del turno manana, los supervisores, etc.
y luego bastara con asociar a los usuarios las plantillas que
mejor se adapten a sus necesidades.

Un concepto similar se utiliza para asignar los perfiles de
los operadores del sistema: los fabricantes poseen planti-
llas fijas o programables que definen las prioridades y atri-
buciones que pueden tener los operadores y un adminis-
trador serd quien las asigne.

Un capitulo aparte merece la pantalla principal del siste-
ma, que en términos generales dependerd del tipo de usua-
rio.Un vigilador tendrd que poder ver quien esta accedien-
do por la porteria, mientras que en el departamento de re-
cursos humanos se pretenderd tener facil acceso a cargar
la informacién de un nuevo empleado o a hacer un repor-
te de presentismo. Por eso es que el perfil del operador no
s6lo define las tareas que puede realizar sino también cual
serd su pantalla base de trabajo.

Algunas prestaciones, que hace unos afios parecian im-
prescindibles,fueron perdiendo importancia,aunque de tan-
to en tanto aparece una aplicacién donde son necesarias.Se
trata de los denominados mapas o planos que permiten te-
ner el dibujo de la planta y las ubicacién de las puertas y
barreras en su posicidén exacta, que generalmente esta aso-
ciada con la aplicacion de busca personas. Esta aplicacion
parte de la base de definir muchas areas dentro de la em-
presa de manera tal de poder saber en que area esta cada
persona en cada momento y reflejarlas en los mapas.

Otra aplicaciéon que es ofrecida en muchos controles de
acceso, pero que se utiliza poco, es el cacheo aleatorio, que
consiste en la seleccion al azar de usuarios que pasan por
un acceso para ser revisados mas en profundidad.

Existen un gran numero de aplicaciones que ofrecen los
software de control de acceso, los que serdn mas o menos
utiles dependiendo de las necesidades del cliente especifi-
co donde se este utilizando el sistema. Los sistemas nacio-
nales suelen tener aplicaciones mds adaptadas a las nece-
sidades locales.

En funcion de su organizacion, en el mercado se encuen-
tran productos estructurados de tres formas.

* Arquitectura Stand alone: Es aquella en donde todo
el software esta concentrado en la misma maquina.

 Arquitectura Cliente-Servidor: Esta arquitectura per-
mite instalar las bases de datos central con el software en
una maquina generalmente denominada «servidor» y la in-
terfase de usuarios, es decir los clientes, que pueden ser mas
de uno, se ejecutan desde maquinas separadas, que se vin-

cularan con el servidor por estar en la misma red légica.

* Arquitectura Servidor Web: Es similar a la de Cliente-
servidor, pero el servidor estd organizado como un servi-
dor Web y por lo tanto no serd necesario instalar a los cli-
entes, ya que solo se necesita de un navegador de Internet
para acceder a la informacion.

La arquitectura stand-alone es aquella en donde todo el
software esta concentrado en la misma maquina. Es decir
que la aplicacion, las bases de datos y las conexiones de los
controladores residen en la misma PC, que a su vez, es des-
de el Unico lugar donde se lo puede y debe operar. Esta
organizacion se utiliza en los sistemas de baja performan-
ce, dado que son de tipo monousuarios y donde no es in-
conveniente realizar una tarea por vez. Su Unica ventaja
radica en la simplicidad de instalacién y operacién, mien-
tras que sus desventajas son evidentes frentes a las otras
opciones. De todas formas se los sigue utilizando en siste-
mas pequenos.
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Esta arquitectura permite instalar las bases de datos central
con el software en una maquina generalmente denominada
«servidor» y la interfase de usuarios, es decir los clientes, que
pueden ser mas de uno, se ejecutan desde maquinas separa-
das, que se vincularan con el servidor por estar en la misma
red l6gica. En este caso deberan realizarse tantas instalacio-
nes como clientes mds uno (el servidor) se tenga. La ventaja
de esta organizacion es que cada cliente puede estar corrien-
do una aplicacion sin necesidad de interferir con el resto. Por
ejemplo, en una fabrica ubicada en un mismo sitio con dos
porterias, donde el control de accesos también se utiliza para
obtener los registros de tiempo y asistencia, la instancia «ser-
vidor» estara instalada en la sala de servidores y su manteni-
miento y backup sera responsabilidad del departamento de
informatica; en cada porteria habra una PC corriendo una ins-
tancia «cliente» con el médulo de porteria y visitantes; en el
departamento de recursos humanos habra otra instancia clien-
te corriendo el médulo de Altas Bajas y Modificaciones (ABM),
reportes de presentismos y disefio de credenciales mientras
que en la oficina central de seguridad podra existir otra termi-
nal de cliente monitoreando y supervisando la seguridad en
general.Estos sistemas, si bien son un poco mas complejos de
instalar, son mas flexibles que los de la arquitectura stand alo-
ne porque permiten tener varios usuarios simultaneos e in-
cluso algunos de ellos pueden acceder desde cualquier lugar
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AdBioTeK

Advanced Biometric Technologies

Sistema de Restriccion & Control de Trafico de Personas

utiliza la identificacion de personas a través de las Huellas Digitales, combinado con un Innovador Sistema
de Control Optico que incorpora el Sistema DSPP. —Deteccion del Sentido de Paso de la Persona—.

« No posee partes mecanicas.

« Nivel de Sequridad mas elevado.

- 5 11 veces mas pequeiio que un molinete y/ o pasarela tradicional,

= No requiere del control «Visual= permanente de una persona de sequridad y/ o vigilancia.

« Libre de mantenimiento, «Ajustes programados», lubricacidn y/ o cambio de piezas con desgaste.

« Posee Pictogramas Dinamicos Programables —Tecnologia DP-.

« No bloquea fisicamente el acceso a personas discapacitadas.

» No bloguea visualmente el Hall de acceso de un edificio.

» No bloguea fisicamente la salida/ entrada de personas en caso de Emergencia con evacuacidn masiva.

« Puede instalarse en lugares reducidos, pasillos, corredores e inclusive hasta en un «escalén» de una escalera.
« Parmite el ingreso con bicicletas —Country—,

= En caso de un acceso «NO AUTORIZADO= puede activarse una alarma sonora, silenciosa y/ o un Sistema de CCTV.

+Para el Control de «Accesos Mdltipless, se incorpora una tnica columna «Central Doble» por cada Control de Acceso adicional.
Esta columna «Central Doble» permite el ahorro del 40% del costo por cada acceso adicional,

Versin OEM Disponible —Compatible con cualquier tecnologia de control y/ o identificacidn de personas—.

Pasarela y Lector en funcionamiento. Area de Control. Columna «Central Doblex,

www.adbiotek.com.ar « info@adbiotek.com.ar
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fisico remoto mientras que estén en la misma red légica.

En la figura se puede apreciar una instalacién cliente ser-
vidor donde la conexién de los controladores con el servi-
dor es utilizando RS-485 y donde se tienen 5 controladores
y 2 estaciones de trabajo.
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Tivralaciia Clienie-Servidir por RY48F

La arquitectura servidor Web en varios aspectos es simi-
lar a la de Cliente servidor, pero el servidor estad organizado
como un servidor Web y por lo tanto no sera necesario ins-
talar a los clientes, ya que solo se necesita de un navegador
de Internet para acceder a la informacion.Si el servidor Web
se publica en Internet sera posible acceder al sistema des-
de cualquier lugar disponiendo de un navegador y las cla-
ves correspondientes.

Si bien esta ultima forma de organizacién es la mejor, al-
gunas veces es necesario que para su correcta operacion
se instalen funciones Active-X en las estaciones de trabajo.
En algunas empresas medianas y grandes estas instalacio-
nes estan limitadas o prohibidas por las reglas internas de
seguridad informatica.

En la figura se puede observar una instalacion de tipo
servidor Web pero con un sistema mixto de conexién de
los controladores. Hay una pequeia subred RS-485 con 3
controladores y dos controladores remotos conectados via
TCP/IP.También se pueden observar 2 computadoras acce-
diendo al servidor Web ejecutando un Internet browser.
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Es muy dificil de asegurar si la modularidad de los softwares
en general se debe a una estrategia comercial planeada o a
un crecimiento mas o menos cadtico basado en satisfacer las

necesidades especificas de los clientes, pero la realidad es que
hoy la mayoria de ellos estan organizados en forma modular.

Siempre es necesario un médulo basico donde se inclu-
yen las altas baja y modificaciones y la configuracién del
sistema (definicion de puertas, lectoras, areas, bandas ho-
rarias, etc.) como asi también algunos reportes elementa-
les. A partir de ahi cada mercado vertical tiene sus propias
necesidades, que requieren de soluciones especificas.

Por ejemplo, los edificios de oficinas popularizaron los «<mé-
dulos de visitas», que tienen por objeto autorizar el acceso
temporario cuando una persona. En este caso un visitante
fue dado de altay un empleado otorgd una autorizacién per-
tinente. A diferencia de los casos habituales,donde un usua-
rio normal posee siempre la misma tarjeta, el visitante reci-
bird una tarjeta diferente cada vez que haga una visita. Lo
que es deseable de un mddulo de visitas es que sea agil en
la asignacion la tarjeta y poder tener un reporte permanen-
te de quienes son los visitantes que estan presentes.

Lo que debe tenerse bien presente a la hora de especifi-
car un médulo de visitas es la necesidad que se debe aten-
der, no es lo mismo la porteria de una empresa que tiene
un edificio propio que aquella que comparte el edificio con
otras empresas, o donde las visitas ingresan con vehiculos
o herramientas, o donde las visitas son en realidad contra-
tistas que trabajardn durante un periodo determinado.

Otro mddulo difundido en nuestro medio es el de Guar-
dias o Porteria, cuyo objetivo es poder tener ingresos asis-
tidos o ingresos monitoreados mientras se observa el lista-
do de eventos que se producen en tiempo real.

Se dice que un ingreso es monitoreado cuando el guar-
dia puede observar en la pantalla y al mismo tiempo, la foto
que esta registrada en la base de datos de la persona que
acaba de presentar su tarjeta y una imagen de video en
vivo, que le permita comparar si se trata de la misma perso-
na. Un ingreso asistido es similar al anterior, pero serd el
guardia quien luego de verificar la identidad del portador
de la tarjeta explicitamente proceda a dar la orden de aper-
tura de la puerta en forma remota. En otras palabras, la di-
ferencia esta en que en el ingreso asistido la puerta perma-
nece cerrada hasta que el guardia proceda a su apertura,
mientras que en el monitoreado el ingreso es automatico
cuando el usuario habilitado presenta su tarjeta.

Otro médulo es el disefio e impresion de credenciales, que
serd el utilizado para convertir una tarjeta blanca en una cre-
dencial con nombre, foto, etc. Este mdédulo debe tener las
mismas restricciones de acceso que tiene el que habilita las
tarjetas, porque permite la creacién de credenciales.

Algunos sistemas de control de accesos poseen moédu-
los de reportes y estadisticas para separar la tarea en quie-
nes definen y los crean y quienes obtienen los resultados.

Otra ventaja de la organizaciéon en médulos es que facili-
ta la capacitacién de los operadores del sistema, dado que
sélo verdn los médulos a los que pueden acceder, evitando
las tentaciones de navegar por el resto del programa.

En este punto cabrian dos aspectos diferentes a tener en
cuenta, el primero esta referido al motor de base de datos
que utiliza el control de acceso para almacenar las confi-
guraciones como los eventos y el segundo esta relaciona-

Continua en pdgina 176



Tecnologia: Electromecanica / Hidréulica

Versidon: 230 Vac

Uso: Residencial/ Edificios/ Industrias
Utilizacidn: Hoja simple desde 1.8 m.
hasta 7,00 m.de longitud maxima

930 NSF de una hoja (120 kg, de dos
hojas (80480 kg)

940 5M de una haja (140 kg), de dos
hojas (110+110 ka)

950 de hoja 1400 mm.

Tecnologia: Hidraulica
Versiones: 230 Vac
Uso: Edificlos/ Industrias/ Peajes
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Barras: rectangular, rectangular
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pivotante

Tecnologia: Electromecanica
Versiones:
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* 24 Vdc (740 24 Vdc)
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Versiones: 230 Vac/ 400 Vac

Uso: Residencial/ Edificios/ Industrias
Utilizacidn: Peso 600 kg a 3800 kg

Tecnologia: Electromecanica
Version: 230 Vac

Uso; Residencial

Utilizacion: desde B Kg, a 140 kag.

Tecnologia;

Electromecdnical Hidrdulica
Versiones: 230 Vac

Uso: Residencial/Edificios/ Industrial
Uitilizacidn: Hoja max 10 m2

IRTEC representante oficial de FAAC en toda la Argentina.
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Rio de Janeiro 1642 (B1640DPR) Martinez, Bs. As. Argentina

Tel/Fax: (54 11) 4717-2967 / 4836-0747
info@irtec-arg.com.ar - www.irtec-arg.com.ar

IRTEC

AUTOMATISMOS 5.R.L




control de accesos

MASS..

+ Seguridad Electronica

LN
o= o

&

Es una empresa dedicada
a la venta de productos
y servicios para sistemas
de seguridad.

;é Dentro de sus actividades
r——1% se encuentra la fabricacion de
— sistemas de control de accesos
qm“o con tecnologia nacional.

Av. Alvarez Jonte 2810

(C1416EYN) Buenos Aires
: Tel/Fax: (54 11) 4581-2236
Cel: 15-5850-4439
masmas@arnet.com.ar

m WWW.mass.com.ar

NETE
CinteLLi-m Hy

INTEGRATED

INDALA  (o3D\W

BEETAL OBEE WITNIAY




~ MOLINETES DE VIDRIO

Pasarelas Opticas

= Sistema Bidireccional y Automatico, controlado por un Pangl Externo o la salida de un Control de Acceso,

> Disefiado para cumplir con un Ciclo Intensivo de Trabajo, con mecanismo de facil Armado y Mantenimiento.

> Manera muy conveniente de Acceso para personas en Sillas de Ruedas y que transportan Cargas,

> Sumese a nuestra amplia Red de Distribuidores Nacionales e Internacionales.

Nuestra Trayectoria, Experiencia y Estructura, nos avalan para brindarle un

Excelente Asesoramiento, Asistencia permanente al Gremio y Servicio Postventa.

Tel./fax: (+54-11) 4305-5600
www.intelektron.com - ventas@intelektron.com
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do con la interrelacién entre el motor de base de datos que
utilizan los usuarios para su sistema de gestion y los que
utilizan los controles de accesos.

Las bases de datos utilizadas por los sistemas de control
de accesos donde se almacenan las configuraciones y los
usuarios son de tamafo acotado a la maxima capacidad
de usuarios y puertas, mientras que la de los eventos suele
crecer indefinidamente.

Los sistemas de bajo costo, por razones ldgicas, utilizan
motores de bases de datos gratuitos, los que no siempre
son los mas estables, sobre todo cuando su tamaro crece
sin control. Algunos fabricantes utilizan motores de bases
de datos propios, mientras que otros permiten opciones
de utilizar motores existentes como SQL, MySQL, etc.

En control de accesos no es comun el uso de motores de
bases de datos grandes como Oracle o Informix, aunque la
integracion con ellas es deseable por las grandes empre-
sas y la mayoria de las veces los buenos integradores con-
siguen excelentes resultados.

Si hubiera que hacer algun tipo de recomendacién, en
sistemas de control de accesos pequefios, podran utilizar-
se motores de bases de datos gratuitos teniendo la pre-
caucion de hacer backups en forma regular y se deberd ser
cuidadoso de mantenerla en un tamano razonable efec-
tuando purgas periddicas. Ahora bien, si existiran multiples
usuarios concurrentes y un trafico considerable, se reco-
mienda la utilizacién de motores de bases de datos confia-
bles y acordes a las necesidades.

Es bastante frecuente que cuando una empresa contrata
a un nuevo empleado, el departamento de recursos huma-
nos lo daré de alta en su sistema de gestion empresario (ERP)
donde colocara sus datos. Luego este mismo empleado de-
bera registrarse en la base de datos del sistema de seguridad
para obtener su tarjeta y sus permisos de acceso a las dife-
rentes puertas, para lo cual debera otra vez colocar sus da-
tos.Esto no sélo es una pérdida de tiempo, sino que algunas
veces los datos no coinciden y genera un costo adicional
porque obliga a mantener varias bases de datos con infor-
macion redundante de sus empleados. Ademds puede su-
ceder que cuando un empleado deja de trabajar, su registro
en la base de datos se actualiza convenientemente mientras
que si eso no ocurre en el sistema de seguridad, su tarjeta de
acceso continuara abriendo las puertas.

La forma de evitar estos inconvenientes es mantener las
bases de datos del sistema ERP y del sistema de seguridad
sincronizadas.Esta es una tarea que debera realizar el integra-
dor porque ni los sistemas ERP ni los sistemas de control de
accesos poseen integraciones automaticas a nivel base de
datos, ni siquiera aunque ambas utilicen el mismo motor.

En términos generales esta interfase se realiza mediante
procesos que detectan los cambios en la base de datos del
ERP y actualizan a la del control de accesos utilizando los
comandos de importacién y exportacion.

En el mercado se encuentran tres alternativas, siendo que
so6lo en sistemas de mediano y gran porte es posible encon-
trar soluciones que combinan las alternativas anteriores.

Si se utilizan controladores comunicados por RS-485 sera
necesario que la red fisica se conecte en forma directa a un
puerto del servidor o a algin concentrador de comunica-
ciones que funciona como vinculo légico.

Si se utiliza TCP/IP, s6lo sera necesario que todos los contro-
ladores estén conectados a la misma red donde se encontra-
ra el servidor. En este caso, el cableado serd mas simple por-
que debera conectarse el controlador a la boca de red mas
cercana, siendo responsabilidad del departamento de in-
formatica la de mantener el vinculo activo.Desde el punto de
vista logico, la topologia de la red es de tipo estrella.

La tercera alternativa consta de una solucién que utiliza
la red de Microsoft permitiendo el armado de una red 16gi-
ca de controladores aunque fisicamente estén conectados
por puertos RS-232 o RS-485 de diferentes PC que forman
parte de la red. En esta alternativa cada controlador o con-
juntos de ellos se conectan a la PC mas cercana, que en
muchos casos sera a la misma distancia que la boca de red
mas cercana. Desventaja: para que exista comunicacion la
PC deberd estar activa y conectada a la red.

Otro tema que muchas veces lleva a confusion esta rela-
cionado con el deseo de acceder al sistema desde varios
sitios geograficamente distribuidos. En este caso se consi-
dera erroneamente que el hecho de especificar que la for-
ma de conexion entre los controladores y el servidor sea
por TCP/IP es condicién suficiente. Si se desea obtener ac-
ceso desde cualquier sitio debera especificarse que el ser-
vidor sea de tipo Web, independientemente de la conexién
entre los controladores y dicho servidor.

Si se desea simplificar el cableado o no tener que mante-
ner mas que una red cableada en la empresa, la alternativa
es el conexionado TCP/IP.

Supongamos una empresa que posee una fabrica en Salta
y oficinas en Cérdoba y pretende obtener reportes del siste-
ma de control de accesos de la fabrica desde sus oficinas. En
este caso sera imposible utilizar un software stand alone, asi
que el andlisis se concentrara en las otras dos modalidades.

- Situacidn 1: La empresa no posee una red corporativa
que vincula ambos sitios. Para obtener un costo de opera-
cién bajo se decide utilizar Internet como vinculo. En ese
caso serd necesario colocar un sistema de control de acce-
sos de tipo servidor Web en la fabrica y publicarlo en Inter-
net. Asi, desde cualquier parte del mundo sera posible ac-
ceder al sistema, independientemente que los controlado-
res que manejan los accesos de la fabrica se comuniquen
con el servidor por TCP/IP o RS-485. Al no existir una red
corporativa, agregar un controlador de accesos en la ofici-
na de Cérdoba no sera sencillo aunque éste tenga interfa-
se TCP/IP.

- Situacion 2: La empresa posee una red corporativa que
vincula ambos sitios. En este caso serd conveniente el uso
de controladores con interfase TCP/IP, de esta forma se
podré crecer dentro de la red l6gica, independientemente
de la ubicacidn fisica, de manera transparente. Si el soft-
ware estd organizado de manera cliente servidor o servi-
dor Web, dependera mas de la politica del departamento
de informatica que de una cuestion técnica, dado que am-
bos estaran accesibles desde en la intranet.
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Funcionamiento, instalaciéon y conexionado
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Energizador de perimetros

Power Shock

Pensada como una ayuda indispensable para el
instalador, en esta seccion se describen los compo-
nentes, conexiones y principales funciones de los
distintos sistemas de sequridad existentes en nuestro
mercado. En este numero, nos dedicamos al

PowerShock de Aliara, sistema disefiado para la

proteccion de perimetros.

FUSIBLE 220Y (054 )

FUSIBLE 12 % (1 4) AEREQ INTERNO
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4.6. Interruptor de encendido
4.7. Fusible de red
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ALIMENTACION
DE RED

1. Manipulacion del equipo electrificador

Este equipo debe ser manipulado con criterios de se-
guridad rigurosos para evitar choques de electricidad
accidentales durante su instalacion y puesta en marcha.

Deberd ser usado por personas idéneas y capacita-
das para esta actividad, no permitiendo el uso a nifios o
personas con alguna enfermedad que disminuya sus
capacidades fisicas o mentales.

Deben seguirse las instrucciones sin pasar por alto
ninguna de las recomendaciones especificadas en este
manual, tanto en la instalacién como en la puesta en
marcha del sistema.

2. Especificaciones de funcionamiento

Los sistemas de electrificacién fundamentan su resul-
tado en la disuasién al intruso mediante la posibilidad
de recibir una descarga eléctrica.

Estos sistemas estan disefiados para no ser letales y
en cumplimiento de las normas internacionales de se-
guridad IEC 60335-2-76-ANEXO BB2.

= 1o,

/ L 5. Caracteristicas técnicas

SALIDA A
COMSOLA

4.9. Bateria

6. Condiciones de instalacion
7. Instalacién sobre un muro
8. Barreras fisicas
9. Conexiones
10. Diagrama en bloques

Este sistema tiene cuatro cables de salida:T,T1,V,y V1.

T: Esta salida debe ser conectada a tierra y serd una
de las salidas a conectar al cerco a electrificar, segun el
diagrama de conexiones incluido en esta nota.

T1: Es conectada al retornode T

V 'y V1: Son los dos extremos del cable de salida de
alta tensién conectadas al cerco.

Las conexiones desde el electrificador hasta la cerca
deberan ser realizadas con cables de alta tensién nor-
malizados para evitar descargas indeseadas y probables
pérdidas de energia.

3. Deteccién
El Power Shock detectard las siguientes anomalias:
- Alarma por descarga
- Alarmas por cable cortado
- Alarma por tamper
- Bateria baja
Continua en pdgina 184
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Caracteristicas
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Power Shock detecta

Mlarma por descarga eléctrica

Alarma por corte de conductor (Positivo o Masa)
Mlarma por sabotaje (Tamper de gahinete)
Alarma por bateria baja

*2 salidas de relé (1 temporizada) para conexidn
panel de alarmas de intrusidn, sistema ALIARA PM52
o elementos de avise sonore o visual

Funcionamiento

LEDS indicadares
De Encendido, Pulsos, Bateria baja, Funcionamiento con
tensidn de red, Funcionamientn con bateria,

Encendido
Uave con desconexion de encenditdo

Control
Compensacidn automatica de pérdida de aislaciin

Proteccidn
Fusibite de 1A para Proteccidn contra descarga
por red de corriente
Fusible de 12V 3A para Baja tensidn

Bateria
Habitéculo para bateria de respaldo 12V TA

=slis—=

ESPECIALISTAS EN SEGURIDAD PERIMETRAL

Proteccion Perimetral por Cerco Energizado

Energizador de perimetros que disuade
y repele el intento de intrusion mediante
una descarga eléctrica no letal.

El sistema no genera falsas alarmas y
su funcionamiento no esta condicionado

por factores climaticos.

Producto certificado en cumplimiento
de las Normas IEC 60335-2-76

D e
l E;hm:

Integracidn

El sistema Power shock es campatible con el SISTEMA INTEGRAL
DE PROTECCION PERIMETRAL ALIARA PMS2 con seftware control
de interfaz grafica sencilla y de facil operacién.

Caracteristicas del SISTEMA ALIARA PMS2
Mapa del sitio digitalizado.
Niveles de acceso por categoria de usuario.
Alarmas audibles y visuales.
Control de rondas on-line.
Autodiagnéstico: controla el estado de cada uno
de los companentes del sistema.

La empresa lider en Seguridad Perimetral Electronica en Latinoamerica

IL-:'=‘_.ﬁlullal-—lwl==

Manzanares 3870 (C1430AEJ) | Buenos Aires Argentina | Tel. (54 11) 4542-3050 | www.aliara.com | ventas@aliara.com



[La diferencia entre ser uno mas
y ser verdaderamente el unico
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[a red inalambrica exclusiva para monitoteo

No invierta en costosa infraestructura

Con sélo instalar nuestro transmisor radial DX Net al panel
de alarmas de su abonado, usted ya estd conectado a
nuestra red wireless de monitoreo y listo para recibir en su
estacién todos los eventos del mismo. Expanda el alcance de
su cobertura a toda el Area Metropolitana de Buenos Aires.
Ademds puede consultar a través de nuestro sisterma online
el estado de sus abonados y el nivel de senal de sus
fransmisores,

Alianza 14, (Bi7o2DRB) Ciudadela
Provincia de Buenos Aires

info@carrierdemonitoreo.com.ar
www.carrierdemonitoreo.com.ar /

Soporte Técnico DX Control (011) 4647-2100

Optimice la sequridad del servicio
Evite las limitaciones de los tradicionales sistemas de
comunicacidn: tanto el teléfono como el celular responden
a multiples usos y es por eso que los mismos se vuelven
vulnerables al funcionar como backup en un sistema de
alarmas. El corte de la linea telefonica, la calda temporal
del servicio o el comiin exceso de trdfico (dia del amigo, fin
de ano) pueden impedir o retrasar su funcionamiento.




La experiencia de los aiios...
y todo lo que nos puede

transmitir el que mas sabe.

DX Control desarrollo la famlia de equipos
mas completa, segura y potente para el
monitoreo radial y telefénico de alarmas.

Sus versatiles transmisores son compatibles
con todos los paneles de alarma del mercado,
y las receptoras radiales/telefonicas son
compatibles con todos los softwares de
monitoreo de alarmas.

Seguros. Compatibles. Escalables.

Le presentamos DX Net.
El Futuro de su negocio.

Y RECEPTORAS

PARA MONITOREO RADIAL Y TELEFONICO

m Equipos configurables a la medida de su estacion. HEGE;]TDFHB Multivinculo DX Link =
m Sistemas escalables a bajo costo. -
u Compatibles con todos los standars del mercado. REDEUU oras Store&Forward =
® Desarrollados y fabricados en Argentina. Transmisores compatibles Full [D =
= Soporte técnico local para todo el pais. (en formatos Contact 1D y Ademco Express)
DX CONTROL. Tel./Fax: 5411 4647-2100
SISTEMAS RADIALES DE ALTA SEGURIDAD Av. Rivadavia 12396, Buenn@? Aires, Argentina
Contactenos en dxcontrol@dxcontrol.com.ar
\ T i
)4( “XCONTROL 6 visite nuestra web en www.dxcontrol.com.ar

Lideres en sistemas radiales y telefonicos para monitoreo de alarmas

TRANSMISORES

-
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Funcionamiento, instalaciéon y conexionado
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3.1. Alarma por descarga
Esta sera detectada cuando haya una descarga
entre el cable vivo (V o V1) y tierra. En este caso se
encenderd un LED de indicacion de alarma y un
LED que indicara que se trata de una descarga.

3.1.1. Regulacion de sensibilidad
Para regular la sensibilidad el Power Shock posee
un preset de 25 vueltas ubicado en la placa de
alta tensién denominado TR1. Girando el mismo
en sentido horario se hace menos sensible, au-
mentando la sensibilidad en sentido anti-horario.

3.2. Alarmas por cable cortado
En el caso que sea cortado cualquiera de los ca-
bles vivo o tierra sera detectado encendiendo un
LED que indicara que se trata de una alarma por
cable cortado.

3.3. Alarma por tamper
Esta alarma se activara en caso que sea abierta la
puerta del gabinete, se encendera un LED indican-
do que es alarma por TAMPER y ademds se inhibi-
ra la generacién de pulsos, con lo que se anularan
los riesgos de descarga dentro del gabinete.

NOTA: En los tres casos de alarma se activard un
relay que podrd ser conectado a un panel de
alarmas. Ademds se activard un segundo relay
temporizado regulable desde un preset en la pla-
ca identificado como T relay RY2.

Trimpot para regular tiempo RY2
Max: 5 min/ Min: 2 seg.

4.Indicaciones de funcionamiento
4.1.Pulso
Un LED destella siguiendo la generacién de pul-
sos de alta tensién. Este cesara en caso de ser
abierta la puerta del gabinete.

4.2. Power
LED indicador de encendido.

4.3. Funcionamiento con tension de red
LED que indica que el sistema estd operando con
tensién de red.

WWW. rn

4.4, Funcionamiento por bateria
LED que indica la operacion con bateria.

4.5.Bateria baja
LED indicador de bateria baja.

4.6. Interruptor de encendido
El interruptor de encendido es una llave que solo
se puede retirar cuando el sistema esta activado.
De esta manera se evitara que alguien pueda des-
activarlo con fines de intrusion.

4.7.Fusible de red
Este fusible sera de proteccion contra desperfec-
tos en el caso de ser usado con alimentacién des-
de lared de corriente alterna del lugar de instala-
cion. Serd un fusible de 0.5 A.

4.8. Fusible de 12V
Fusible de baja tensién 1.5 A.

4.9. Bateria
Para el caso de los sistemas de funcionamiento dual,
0 sea con tensidn de red o bateria, ésta debera ser
reemplazada si fuera necesario con una de las mis-
mas caracteristicas para asegurar su correcto fun-
cionamiento y carga.

5. Caracteristicas técnicas

- Tension de salida sin carga: 7800 Volt

-Tension de salida sobre una resistencia de 1 kohm:
5100 Volt

-Tension de salida sobre una resistencia de 500 ohm:
3400 Volt

- Energia de salida sobre una resistencia de 1 kohm:
0.65 Joule

-Energia de salida sobre una resistencia de 500 ohm:
0,56 Joule

- Frecuencia de pulsos: 48 ppmin

- Frecuencia de pulsos con baja bateria: 30 ppmin

- Maxima resistencia del cerco eléctrico: 250 Ohm x
Rama

- Corriente de consumo en funcionamiento normal:
170 mA

6. Condiciones de instalacién

Este sistema cumple con la norma internacional /EC
60335-2-76.

En caso de dafo del cable de alimentacion, éste de-
bera ser cambiado por el fabricante o personal técnico
autorizado para evitar riesgos.

Los cables que conectan la salida del electrificador con
los alambres conductores del cerco deberan ser cables
con aislacion no menor de 10000 Voltios.

Los alambres que llevan los pulsos de alta tensién a
lo largo del cerco deberan ser sujetados con aisladores
rigidos y especiales para soportar condiciones de intem-
perie. Estos aisladores no deben ser compartidos con
ningun otro tendido de conductores.

Cualquier otro tendido de cables debera observar una
distancia minima con el cerco eléctrico de 2 metros para

Continua en pdgina 188
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El sistema de Seguridad
Perimetral ALARI 3 es de uso
legal de acuerdo a [as normas
vigentes

Esta disefiado para dar seguridad
a perimetros. Se basa en el gran
poder de disuasion repeliendo
intrusos sin intervencion humana

Seguridad
Perimetral

Los equipos ALARI3 son fabricados EI mas
bajo normas IEC 60335-2-76 H Uninn ALTO PODER
y IEC 473-2 y se halla ) . DISUASIVO al
certificado por IRAM sistema de Seguridad :

v BUREAL < mas BAJO COSTD
VERITAS Integral eléctricamente Seguro del MERCADD

que Disuade, Repele y Detecta, en cualquier
condicion climatica. Siempre!

Tenemos mas de una razdn para asegurario:
Menor Costo por metro lineal ® Deteccion de pre-intrusion ® Monitoreo local o remoto ® No requiere instalaciones
bajo tierra = Rapido y facil montaje » Aviso automatico a central de monitoreo ® No es escalable
Es compatible con otros sistemas de Seguridad # Evita las falsas alarmas # Bajisimo consumo

Elija Tranquilidad!!! www.alari3.com.ar

Exija productos eléctricamente seguros

Desde |a fabricacion hasta la instalacion ALARI 3 |e brinda tranguilidad.

La gama de productos ALARI 3 es la dnica del Mercado en su tipo que esta producida 487 8- 41 nn
y desarrollada eléctricamente segura, cumpliendo con TODAS las normas legales
y de seguridad vigentes. Nuestro equipo de instaladores HOMOLODGADOS

le asequran un funcionamiento del sistema EFECTIVD!
¢Para qué arriesgarse?
Elija Tran guiliiad. Certificamos por su Seguridad.
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Un control egﬁcrfva comienza cuando los upemdarw
tienen una vision completa de lo que estd sucediendo.

VISUALIZACION EN ALTA DEFINICION

Para camaras y domos

~ Sistemas MAUELL para el monitoreo continuo. <

Los sistemas de retro proyeccidn, se - Pantallas adosables y apilables SALAS DE CONTROL
encuentran conectados a un senvi- - Mltisima resolucion 1920x1080 AMBIENTES "HIGH-TECH"

dor por el cual liegan los datos que - Tamanios: 61", 79" u 87" SALAS DE SEGURIDAD
deseamos visualizar en pantalla. - Aspecto futurista 16x8 SALAS DE MONITORED

La informagidn puede ser capturada - Vida 0til muy prolongada SALAS DE PROCESOS CRITIGOS
par la LAN o por placas conectadas - Contraste: 5400:1 (secuencial) DATACENTERS / NOC'3

al servidor, - Beilla; 700 / 800 ANSI Limenes, SALAS DE VIDEDCONFERENCIA

SERVICIOS Y SUMINISTROS

Para la Industria y la Energia

Av, Boulogne Sur Mer 1947, B16118W0 Don Torcuato, Buenos Aires. Argentina

Tel: (011) 47271001  Fax: (011) 4727-1127  E-mail; info@ sysar.com.ar WWW.S)'SHI’.CI]"’I.HT




Tecnosoportes

Evolucion en Detalle
www.tecnhosoportes.com.ar

H180 HD490

NUEVO! S
TS-H170 INOX
HOUSINGS
GABINETES

SOPORTES PARA CCTV

RACKS

H100D

Tel / fax: 4683-0836 / 4635-6995
email: ventas@tecnosoportes.com.ar
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evitar posibles interferencias generadas por los pulsos Instalacion tipica sobre un muro
de alta tension. Ve —

No deben electrificarse alambres de puas o concertinas. -

Los conductores de pulsos deberan estar separados %_‘
de cualquier soporte metélico que pueda tener conduc-
cién a tierra a una distancia minima de 30 mm, para evi- 2.3 mits.
tar descargas en caso de excesiva humedad en el am-
biente ya sea interior o exterior.

La separacion entre conductores es aconsejable que
sea mayor de 150 mm. De esta manera, con una instala- —
cién de cuatro hilos se cubrird una distancia de 450 mm.

Debera colocarse una barrera fisica de algin material
que impida que de la zona de libre circulacién se pue-
da hacer contacto accidental con el cerco eléctrico para
evitar descargas indeseadas. La distancia entre el cerco 8. Barreras fisicas
eléctrico y la barrera fisica dependera del tipo de esta Diagrama de ubicacién para cuando se requieran ba-
ultima.En el caso de ser algun tipo de alambrada debe-  rreras fisicas.
rd tenerse en cuenta las dimensiones de los espacios
libres entre alambres y la altura minima debera ser de ELECTRIFICADO
1.8 metros.

En caso de haber zonas de libre circulaciéon a ambos
lados de la cerca eléctrica las barreras fisicas deberan es-
tar a ambos lados y cumplir con las mismas condiciones.

La puesta a tierra tanto del cerco como del electrifi-
cador debera ser independiente de cualquier otra y
debera hacerse con elementos adecuados para ello,
como jabalinas recubiertas en cobre (Barras de Tierra) y
de dimensiones que se adecuaran al tipo de terreno pre- 12m | 12m
dominante en el lugar.

Instalar con responsabilidad evita el mal funciona- 9. Conexiones
miento y eventuales accidentes indeseados.

A lo largo de la instalacién y con una separacién no
mayor de 10 metros deberan colocarse carteles indica-
dores de peligro por choque eléctrico del tipo siguiente.

— = ]
L a i
=

BARRERA FISICA BARRERA FEICA

CABLES DE ALTA TERS I

A
E
£ | ]
8 L
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=
KFELIGRD - CERCO ELE{:TRICD/ 10. Diagrama en bloques
- Contacto Salida
L | [
Minimo: 200 mm. — —
Transformador Salida
de alta tension | __ alta tension

Estos carteles de advertencia deberan estarimpresos de .
ambos lados y colocados en cada puerta y en cada punto ‘ l
de acceso. Debe[én también tener una indicacion de “PE- I Indicadores Bateria Fuse
LIGRO CERCO ELECTRICO” con letras de una altura no me-
nor de 2.5 cm. Las medidas deberan ser de no menos de

200 mm de ancho y no menos de 100 mm de alto.
Transformador
7. Instalacion sobre un muro de alimentacion
La altura minima deberd ser de 2,3 metros para el caso \ ‘:l
de instalacion sobre un muro. 220V

oo er e



SISTEMA ENERGIZADO
DE PROTECCION PERIMETRAL

CERTIFICADOS DE CUMPLIMIENTO
DE TODAS LAS NORMAS VIGENTES

SEGURIDAD PERIMETRAL EFECTIVA
NO GENERA FALSAS ALARMAS

LA MEJOR ECUACION COSTO BENEFICIO
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CERTIFICADO DE SEGURIDAD
* La Repiblica Argentina suscribe a las
Normas de Sequridad de la Unibn Europea
(IEC 60335-2-76 e IEC 60335-1 seqdn
certificados N® 5-0228-001-1/2/3/4/7/8),
las cuales admiten el uso de estos equipos
para fines de seguridad patrimonial.

* La fabnicacion de los sistemas SEPP
camo todos los productos Mandinga Dr. Domingo Cabred 4701

-.f.ll'!|.l.l.‘ con todas (as Normas de seguridad {[143 THW” Ciudad de Buenos Aires
eléctrica vigentes en la Argentina.

Cartificacitn TRAM 5411 4912-1807 / 1897 / 1676 f 1733
5-0228-001-1/2/3/4/5/6/7/8. ventas(@nagroz.com.ar ®* www.nagroz.com.ar




MONITORED VIDED DIGITAL ACCESD INCENDIO

DIA LEE Distribuidor Offcial

SEGURIDALD ELECTRONICA

La Rioja 827 [C1221ACG) Buenos Aires, Argentina = Tel.:[011) 4932.3838 + ventas@dialercom.ar = www.dialer.com.ar




BTV-51D

Ballin pasivo para transmitir video por
pares trenzados.

Alcance 600 metros con
UTP nivel 5 y 300 metros
con cable
multipar.

5$5-100

Protector contra descargas
atmosféricas de estatica.
Protege camaras, multiplexores
¥ sistemas de video digital.

CDR-4500
Control de Rondas de serenos

* Memoria de 4500 registros.

= Bateria de litio con mas de 3 anos de autonomia.
» Software de PC intuitivo vy sencillo.

* I[mpresion de reportes.

= Analisis de rondas diario ¥y mensual con detalle de puesto visitados.
* Reporta marcaciones, vigilador e incidentes.

* Conexion a PC por puerto serie o puerto USB.

Fabrica y Garantiza
Securtec

Av. Independencia 2484 - (C1225AAT) Capital Federal -3
Tel: (54 11) 4308-6500 - Cel: 15-4186-3112 Q

securtec@securtec.com.ar - www.securtec.com.ar
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Consejos y practicas para la motivacion del personal

v P AS com ar

Las empresas que cuentan con plantillas motivadas son también las que presentan mejores nimeros en
la cuenta de resultados. Las personas que tienen una alta motivacion suelen rendir mds en sus trabajos,
aprovechan mejor el tiempo y alcanzan con mayor facilidad los objetivos marcados por la empresa.

La motivacion

L a investigacion sobre la motiva-

cién se centra basicamente en

descubrir los porqués de la conducta
humana. Antes de que la psicologia
apareciera como ciencia, los filésofos

y tedlogos ya elaboraban teorias acer-

ca de los motivos que llevaban a una

persona a comportarse en una situa-
cién determinada de una maneray no
de otra.

Algunas de las teorias mas conoci-
das sobre la motivacién humana se de-
sarrollaron a mediados del siglo pasa-
do pero sus efectos han llegado hasta
la actualidad:

* Maslow publicé en el afno 1954 el
resultado de sus investigaciones. Su
Teoria de la Pirdmide se basa en una
jerarquia de las necesidades que las
personas necesitamos cubrir. Esta
teoria se vio popularizada a raiz de
la aparicién de un anuncio publici-
tario de una conocida marca de car-
burantes.

* McClelland redujo a tres estas ne-
cesidades: de pertenencia o afilia-
cién, de realizacion o logro y de po-
der o control.

* Holland, por su parte, catalogé seis
tipos de personalidad (realista, inte-
lectual, social, conformista, dominan-
te y estética) y las relacioné con los
intereses profesionales predominan-
tes para cada tipo.

La publicacién del libro de Daniel
Goleman La Inteligencia Emocional re-
vitalizé el estudio de la motivacion.
Para el autor, la capacidad de motivar-
se a uno mismo es una de las cinco
competencias que forman la IE (Inteli-
gencia Emocional). Las personas que
dominan esta competencia suelen ser
mas productivas y eficaces en todo lo
que hacen.

Consultoria + Auditoria + Outsourcing

Mucho mas que dinero

No negaremos lo evidente: el dinero
es importante. Es lo que nos motiva a
acudir cada dia a nuestro lugar de tra-
bajo.Con el salario cubrimos gran par-
te de las necesidades que Maslow re-
coge en la base de su piramide (ali-
mento, ropa, ocio, etc.)

Cuando recibimos por primera vez
una compensacién econémica por el
resultado de nuestro trabajo es evi-
dente que nuestra motivacion alcan-
za niveles maximos. Entendemos esa
bonificacidn como justa recompensa
a nuestro trabajo bien hecho.

El peligro estd en que, una vez que
ese aumento dinerario se repite, pasa
a considerarse como un derecho ad-
quirido,como un plus a afadir en nues-
tra némina, perdiendo asi todo su po-
der para motivarnos.Y si un dia deja-
mos de percibirlo se consigue el efec-
to contrario: sentimos que nos privan
de algo que ya nos pertenecia, crean-
do el consiguiente malestar.

No se trata de que deban desapare-
cer las compensaciones econémicas.
Pero no se pueden convertir en el Uni-
co método empleado para motivar al
personal.

10 formas de motivar

Como se dijo uno de los mayores acti-
vos de la empresa es contar con una
plantilla motivada. Ademds de mejorar
elambiente de trabajo facilita el compro-
miso de los empleados con la empresa
para la que trabajan. Cuando las perso-
nas se sienten justamente reconocidas
tienden a demostrar su lealtad mejoran-
do en lo posible su desempeno laboral.

1.Sea agradecido

Hay una tendencia generalizada a
creer que el agradecimiento a un em-
pleado queda establecido con el pago
de la némina.El salario debe ser la jus-

ta retribucion por un trabajo realizado
y no un incentivo. Tenemos poca cul-
tura social para agradecer. Sabemos
perfectamente cémo decira alguienlo
que nos molesta de él, pero nos cues-
ta mucho mas trabajo cuando se trata
de dar las gracias.

Haga una prueba: envie una nota
agradeciendo su tiempo einterés a ese
empleado que hizo horas extras para
terminar un proyecto. Sera un recono-
cimiento que tardara en olvidar.O sién-
tese frente a él y agradezca su esfuer-
z0. O ambas cosas. No deje pasar de-
masiado tiempo. Agradezca con fre-
cuencia y de forma sincera.

2. Dedique tiempo

Las personas necesitamos ser escu-
chadas.Tal vez este sea uno de los com-
portamientos que mas satisfaccion nos
produce: que nos escuchen... y mas si
se trata de nuestro propio jefe.

Encuentre tiempo para reunirse con
sus empleados y escucharlos. Serd un
tiempo bien invertido.

3. Proporcione feedback

Mantenga a la plantilla informada
acerca de su desempefio. Aunque son
mejor que nada, las revisiones anuales
dejan poco margen de maniobra para
mejorar las cosas. Sea especifico al
ofrecer informacién. Y recuerde que,
hasta en la peor de las situaciones, se
puede sacar algo positivo.

Informe al empleado de su rendi-
miento, del rendimiento del departa-
mento y del de la empresa. Permitale
obtener una idea clara de su posicién
con respecto al resto de trabajadores
y de cudles son los objetivos a conse-
guir para mejorar.

4, Cuide el ambiente de trabajo
Sea amable con todo el mundo.Si ha
Continua en pdgina 196
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ENFORLCER

Video

Balun pasivo

~ Distribuidor
de voltaje de video

s 'mplii'h:adnr

Balun para Balun pasivo Conversor
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RISTOBAT

Baterias para:

* Alarmas, UPS, Luces de Emergencias,
Boyeros eléctricos, juguetes, etc.

» Gortadoras de Césped.

» Carros de Golf - Hidrolavadoras
Barredoras - Tijeras Hidraulicas
HidroGruias.

* Motos: Importadas - Nacionales
JetSky - Cuatriciclos.

* Automotores - Camiones
Grupos Electrogenos.

>
B rozrrnra
Linterna _ 2o I T =L/ h
RECARGABLE I—
SEGURIDAD

]

deGvolt-4amp.
* Recargable con 220 volt.
0 12 volt del automdvil.
* |deal para camping, caza, pesca,
seguridad, luz de emergencia, etc.
* 2 horas de autonomia.

Representante de Baterias

Panasonic

RISTOBAT S.R.L. Cangallo 3984 - (1872) Sarandi
Buenos Aires - Argentina

Tel: (54 11) 4246-1778 - Fax: (54 11) 4246-6447
info@bateriasristobatsrl.com.ar
www.bateriasristobatsrl.com.ar
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de recriminar a un empleado hagalo
en privado, si ha de reconocer su labor
hagalo en publico. Salude a las perso-
nas por su nombre.Las normas de cor-
tesia que sigue su empresa con los cli-
entes externos deben hacerse exten-
sivas también a sus clientes internos,
es decir, a sus empleados.

5. Proporcione informacion sobre

la empresa

Permita a sus empleados conocer to-
dos los productos de laempresa, no sélo
aquéllos con los que tienen relacion di-
recta.Posibilite que tengan una vision de
conjunto de la empresa en la que traba-
jan. Cuanto mas conozcan la empresa
mads vinculados se sentiran a ella.

El sentimiento de pertenencia a un
grupo es uno de los motivadores mas
ancestrales del ser humano. Las perso-
nas nos definimos por los grupos a los
que nos sentimos vinculados y de los
cuales nos sentimos orgullosos (equi-
po de futbol, partido politico, barrio,
empresa para la que trabajamos, etc.)

Para que los empleados se puedan
sentir orgullosos de pertenecer a una
empresa deben conocer qué caracte-
risticas la definen dentro del mercado
y la hacen distinta de las otras: ventas,
premios recibidos, niveles de satisfac-
cion de clientes o empleados, politica
de ascensos...

Las grandes compaiiias conocen muy
bien la importancia del sentimiento de
pertenencia. Prueba de ello es que a
todos sus nuevos empleados les ofre-
cen formacién acerca de como funcio-
na la empresa, del papel que van a rea-
lizar en ella y de cémo su desempefio
afectard a sus compaiieros y al funcio-
namiento general de la compania.

“Uno de los mayores activos de la empresa es contar con una
plantilla motivada, que ademds de mejorar el ambiente de
trabajo facilita el compromiso de los empleados. Cuando las
personas se sienten justamente reconocidas demuestran su
lealtad mejorando su desemperio laboral”

6. Involucre a los empleados

Cuando se adquiere el habito de in-
volucrar alos empleados en latoma de
decisiones que les afectan directamen-
te, se descubre que son muchos los
temas en los que se puede solicitar su
opinién. Desde la simplificacion del
proceso de elaboracién de un produc-

to, hasta una mejora introducida en el
proceso que se sigue para impartir la
formacion.

Es mas probable que los empleados
acepten utilizar el nuevo uniforme si
han tomado parte en la decisién de su
eleccion quessiles ha sido impuesto sin
contar con su aportacion.La participa-
cion facilita el compromiso.

En caso de discrepancia, la empresa
siempre tendra la ultima palabra.

“Cuando se recibe por primera vez una compensacion por el
resultado del trabajo la motivacién alcanza niveles mdximos. E/
peligro estd en que cuando la bonificacion se repite, pasa a
considerarse como un derecho adquirido y si se deja de percibir, la
persona puede sentir que la privan de algo que ya le pertenecia”

7.Fomente la autonomia

Lo mds importante cuando tene-
mos trabajadores bajo nuestra res-
ponsabilidad no es la cantidad de
poder que tenemos sobre ellos, sino
como utilizamos ese poder. Hay que
tratar de que los empleados se con-
viertan en colaboradores y para ello
hay que darles libertad para tomar
algunas decisiones.

Siempre obtendrd mejores resulta-
dos de una tarea que se realiza de for-
ma “desorganizada” por personas im-
plicadas y comprometidas con ella,
que de una tarea detallada y definida
en cada paso realizada por personas
desganadas y que no se sienten parti-
cipes de la misma.

Permita que cada empleado expre-
se su propia forma de ser, la confianza
en sus empleados es la base de su pro-
ductividad.

8. Establezca alianzas

Conozcalas necesidades de cada uno
de sus trabajadores sin limitarse al as-
pecto econémico. Prepare con cada
uno una estrategia de desarrollo perso-
nal y de adquisicion de nuevas habili-
dades dentro de la empresa. Fije metas
individuales a conseguir por cada uno.

v P AS com ar

Sintonice las metas personales con las
metas de la empresa, de manera que la
consecucion de logros de la empresa
suponga una mejora en el desarrollo del
empleado (y viceversa).

9. Celebre los éxitos

Toda empresa tiene (deberia tener)
objetivos que alcanzar. Estas metas
deben ser conocidas por los emplea-
dos. Todos deben tener claro en cada

momento tanto la situacion de la em-
presa con respecto a esos objetivos
como su propia situacién. Puede ha-
cerse colocando gréficos en lugares
visibles, publicando informes o me-
diante comunicaciones personales. Lo
importante es que la informacién esté
al alcance de todos.

Cada vez que se alcanza una meta
hay que celebrarlo, darle valor. Cuanto
mas ambicioso sea el objetivo alcan-
zado mas importante deberia ser la
celebracion. Recompensar el esfuerzo
es uno de los motivadores mas direc-
tos que existen.

10. Utilice el desempefo para
discriminar la tarea realizada.

Cuando deba evaluar a sus emplea-
dos hagalo centrandose en el desem-
peno. Asegurese de que todos saben
cudles son los criterios que se van a
seguir al evaluarles. Proporcione por
escrito lo que la empresa espera de él.
Explique todo lo que no quede claroy
obtenga su compromiso de que traba-
jard por cumplir esos objetivos. Asegu-
rese de plantear logros medibles. Ten-
drd un poderoso argumento si, al rea-
lizar la evaluacion de su desempeno,
tiene que comunicarle unos pobres
resultados. El trabajador no se senti-
rd enganado si sabia de antemano lo
que se esperaba de él. Si ha cumpli-
do las expectativas: recompense el
trabajo realizado y fije nuevas metas
realistas con él. m

Fuente: MS Centro para empresas y profe-
sionales
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EL 7 DISTRIBUIDOR DE EQUIPAMIENTO Y
COMPONENTES PARA TELECOMUNICACIONES

12 anos en el
C-D mercado de las
comunicaciones

Productos de calidad
al mejor precio

y Fabricantes

Amplio stock de
productos @

TEL.:(54 11)5648-7118 TEL./FAX:(54 11)5648-7119

e.mailinfo@agsconectores.com.ar web:agsconectores.com.ar
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ARGENTINA

El mayor distribuidor de componentes electronicos de Argentina
presenta los Médulos Wireless de CINTERION

CINTERION Wireless modules, antes SIEMENS, el mas grande fabricante de tecnologia
wireless, ofrece maodulos y terminales GSM/GPRS/EDGE y UMTS/HSDPA de mas alta
calidad y performance

Cuando elige CINTERION, usted gana mas que tecnologia de punta,
cuenta con: 2
- Soporte en forma local
- Amplia experiencia que asegura la continua actualizacion de los
productos
- Tecnologia innovadora

i\lugva “Evolution plataform” pin-a pin compatible con la familia
antearior

Nueva familia LGA - ;@\ﬁf"’
Mas Econdmicos = ¥
No necesita conectores
Mejora el proceso de produccion, ya que se monta como otro
componente SMD
Pin a Pin compatible y mismo formato con el resto de la familia con
conectores

Caracteristicas

- GSM-GPRS

- Cuadribanda

- GPS embedded

- JAVA open plataform

Aplicaciones aafsaannenad’

........

+ Soluciones M2M
- Seguridad

- Telemetria

- Gestion de flota

Frecuencias (bandas) :'

EDGE
GPRS
CcsD

SMS
FAX

TCPIP
JAVA

Transmision de datos

3G

También disponemos de la linea mas completa de accesorios, antenas, conectores, etc.

Constitucion 3040 # CI254AA7 ¢ Ciudad Autdnoma de Buenos Aires # Argentina
Teléfono (+54 11 6777 3500 + Fax (+54 11) 6777 3535
; ¢ i m@!&nﬂet_c\um]

e-mail;

http:/lwww.elkonet.com
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Ventas corporativas: contactos, agendas y bases

;Cudntos contactos, visitas, lamadas, hace el vendedor de seqguridad para generar un nuevo
cliente? Cémo administrar el tiempo. Algunos secretos de ventas corporativas para aplicar
rdpidamente en su empresa.

Administracion de tiempo y recursos

- 1

Lic. Augusto D. Berard * -
Consultor de empresas F
a.berard@pampamarketing.com . 1L

La comercializacién de productos y ser-
vicios de seguridad, demanda especializa-
cion, objetivos claros y accion.

Hay muchos tipos y clases de personas
dedicadas a las ventas y muy pocas toman
a la actividad como una profesion.

Las ventas pueden ser el resultado de una
buena campana de publicidad o promo-
cién, donde el papel del vendedor se limita
a recibir ese pedido y cobrar una comisién
por la venta. En estos casos, hablamos de
“vendedores de saldn” o levanta pedidos.

Este tipo de situacién se da en todas
aquellas empresas en las que no hay un
concepto de trabajo proactivo, destinado
a salir a buscar las oportunidades y a ana-
lizar detenidamente los requerimientos y
necesidades del mercado.

Hablemos del “vendedor estrella”

El“vendedorestrella”es aquel que por su per-
sonalidad o formacion se destaca en la em-
presa.Obtiene resultados y alcanza metas su-
periores alos del promedio.Siempre estd mo-
tivado y asume su trabajo con amor y pasion.
Transmite a los clientes que visita o contacta
esta energia positiva, que le asegura las me-
jores ventas dentro de la organizacion.

El carisma y su capacidad de entender
el comportamiento humano le permiten
diferenciarse del resto.

Maneja los problemas o quejas de los cli-
entes como oportunidades para generar
negocios. Sabe que toda queja esconde
una oportunidad para mejorar y para dar
respuesta al cliente.

Tiene una vision objetiva del negocio y
de su trabajo dentro del mismo.

No vincula el rechazo a sus presentaciones,
como algo personal. Las utiliza para mejorar.

iSe puede formar un vendedor estre-
lla 0 un vendedor profesional?

La respuesta es afirmativa.

En el mundo de los negocios corporativos
no basta con el carisma y la personalidad
agradable para alcanzar objetivos de ventas.

Todo ser humano que tenga ganas de su-
perarse y crecer puede destacarse en el cam-
po de las ventas.

La formacion lleva muchos afos de es-
tudio y se tiene que acompanar con la ex-

periencia en el campo de trabajo.

Para este tipo de formacion profesional,
es ideal contar con un buen gerente o di-
rector de ventas, que pueda aportar a su
gente la experiencia y los conocimientos
de las técnicas de ventas tradicionales que
estan en todos los libros.

También es muy util contar con el apo-
yo de los consultores o entrenadores de
vendedores, que orientan y apoyan profe-
sionalmente a los vendedores.

Los estudios en institutos terciarios y
universitarios, en carreras vinculadas con
laeconomia, el marketing y administracion
de empresas también son fundamentales
para obtener nuevos puntos de vista y cre-
cer profesionalmente.

“El tiempo es el recurso mds
valioso del hombre de ventas y
hay que aprovecharlo de la
mejor manera posible.

Las ventas hay que lograrlas y
para ello, el tiempo apremia.
La respuesta al manejo del
tiempo se encuentra en la

planificacién de la agenda”

Manejo del tiempo: dinero

Sabemos que el tiempo es escaso y li-
mitado. “The Time is Money” El tiempo es el
recurso mas valioso del hombre de ventas
y hay que aprovecharlo de la mejor mane-
ra posible para evitar distracciones y des-
vios. Las ventas hay que lograrlas y para
ello, el tiempo apremia.

La respuesta al manejo del tiempo se en-
cuentra en la planificacion de la agenda.

Si la jornada laboral es de 8 horas dia-
rias durante 5 dias a la semana, tenemos
que definir metédicamente qué tiempos
destinar a la actividad de ventas.

Primer paso

Armar una base de datos, con 50 o 100
potenciales empresas a las que debera con-
tactar desde el dia cero.

Volcar en la planilla las empresas que
componen el mercado objetivo o “target”
del negocio.

Las empresas seleccionadas para ser

contactadas tienen que calificar segun el
producto a comercializar.

Conocer los beneficios y aplicaciones de
los productos que comercializamos nos dara
los nombres de los potenciales clientes.

Utilizar fuentes de informacién brindadas
por nuestros actuales clientes,cdmaras de co-
mercio,cdmaras industriales, Internet, grupos
de afinidad, para buscar a los candidatos.

Ejemplos: - Una empresa dedicada a brin-
dar servicios de monitoreo de camiones y
vehiculos de carga con un sistema satelital
GPS debera tener una base de potenciales
clientes del rubro logistica y transporte.

- Para una empresa integradora de siste-
mas de seguridad su Target seran los ban-
cos, empresas financieras, oficinas comercia-
les, depdsitos de mercaderias valiosas, fabri-
cas con un determinado tamafio o determi-
nada cantidad de operarios.

Planificar

Planificar es basico para empezar a tra-
bajar. Permite conceptualizar el negocio y
ver el mismo desde una perspectiva gene-
ral de mercado. Hay una frase que resume
este pensamiento y que se aplica en mu-
chos aspectos de la vida profesional: “para
un velero o embarcacion sin rumbo, ninguin
viento es favorable” Si no hay un plan de tra-
bajo y un rumbo, se trabajard a la deriva.

Trabajar mal en actividades comerciales y
de ventas es igual que no trabajar. El desdni-
mo y la frustracion, asolan en estos casos.

Preguntas que se hace el vendedor pro-
fesional para planificar la jornada de tra-
bajo personal:

- ;Cuantas llamadas a potenciales cli-
entes voy a hacer por dia?

- (En qué horarios y por cuantas horas?

- §Cédmo organizaré la informacién reca-
bada para poder hacer un seguimiento?

- ;Cuédntos mails voy a enviar y con qué
mensaje?

- ;Cuanto dinero necesito ingresar en la
empresa para poder cobrar a fin de mes
las comisiones que permitan pagar las
cuentas de mi familia y ahorrar?

En base a las necesidades econdmicas y
financieras del vendedor,en conjunto con las
expectativas de laempresa,armar un flujo de
ventas esperado en los préximos 12 meses.

Exponer en un lugar visible ese flujo de
ventas, para que sirva de guia e inspiraciéon
en los momentos dificiles. También para con-

Continua en pdgina 204



Motorola M2M Wireless Modules

HABILITANDO LA PROXIMA GENERACION
DE SOLUCIONES M2M

Presentando &l H24 HSPA, una sene de madulos de velocidad deslumbrante que le pemite aprovechar el despliegue
miundial de 3.5G. El H24 provee conectividad HSUPAHDSPA 'y un conjunto amplio de prestaciones como receplor de
diversidad y capacidad de FOTA, esto lo convierte en una verdadera solucion para su praxima generacion de disefio.
Adicionalmente, el H24 fue desamollado con el mismo factor de forma que el resto de los producios “24" de Matorola,

con lo cual usted puede faciments dar conectividad HSPA a sus disefios GSM basados en G24.

Electrocomponentes S.A.
e BleCiraE PO e B Com,

CASA CENTRAL
S0LIS 225
(C1D7BAALEY B, As, - ARGENTINA
4375-3366 [ 4372- 1864
AX25-8076 / 43726214
A CIrOCOmMpOnentes. com

més infamac

SUCURSAL MICROCENTRO

PARANA 128
(CLO17AAD) Bs, As. - ARGENTINA

Ted.: (5411) 4301-9558
Fax: {5411) 4384-6527
Irstru e rta) S leCtr oo ponE MbES. SO

SUCURSAL LINIERS
TIMOTED GORDILLO 74
(C1406G08) Bs. As. - ARGENTINA
Tel.: (5411) 4641-1223

[ B4 72T
liniersi®electrocomponentes, com

SUCURSAL CORDOBA
RIVERA INDARTE 334

(X50000H) CORDORA - ARGENTINA
Tel.: (0351) 4220856

Fa 51) 4255665
mrdoba@elecircomponentes.com



WORKSHOPS

A través de la modalidad Hands-on Lab, el
participante obtendra su Kit de desarrolio y
aprenderd los conceptos y las heramientas
necesarias para optimizar y acelerar el
disefin de sistemas dedicados con conecti-
vidad TCP/IR

Mangjara de primera mano las innovadoras
prestaciones vy facilidades que tree el
desarrollo de e nueva familie Minicore
RabbitS600W,

DISEATANTE: Sergio R. Caprile, Ingeniero
en electronica (UTN FRAJ, Senior RED
Engineer de Cika Electranica,

DIRIGIOD A: Técnicos e ingenieros electrd-
micos, con nivel inicial o intermedio en el
desamollado de sistemas dedicados.

COSTO: 180 USD + VA

OBSEOLND: Sy propho  Kit  desamollo
RCMSBE00W, que incluye un madula Minicors,
placas de imerface y prototipo, cable de
programacion USE, y & entormo da desamallo
con Compslador C.

FECHAS
Lunes 31 de Mayo-14a17 he.- Buenos Aires

SEDES

Los participantes experimentardn desarro-
llos con la nueva generacitn de sistemas
dedicados basados en Microprocesadores
de 32hits con sistemas operativos.

Se trabajard con el integrante mas popular
de Ia linea, Digi ConnectMed120 (por su
capacided vy pequeias dimensiones),
como elemento central de un sistema
microprocesado con conectividad TCPAP

DISERTANTE:  Paole  Chiardone, [Field
Application Enginaer, Digi Intermational

DIRIGIOO A: Técnicos, ingenieros electrd-
nices, con nivel inicial o intermedio en el
desamollado de sistemas dedicados, y
programadores con expenencia en lenguaje
de bajo nived,

COSTO: 270 USD -+ IVA

(BSEQLID: un Digi Connect ME 8210 Jump
Start Kit for NET+03 7, que incluye un médula
Digi Connesct ME basado en ARMS con interface
JIAG, RTOS ThresdX de Express Logic's,
placas de interface y prototipe, Debugger Digi
LS JTAG, Entoma de desarrollo Digi ESP IDE.

FECHAS
Martes 1 de Junio-14a17 hs - Buenos Aires

AOSARID: Ariston Hotal - Centro de eventos & Convenciones. Pueymmeddn 762, Rosario

BUENOS AIRES: ITTC Argentina - Sarmiento 113 Piso 3, Cildad Auténoma de Buenos Alres
MENDOZA: Universidad Tecnologica Nacianal - Rodriguez 273, Cludad de Mendoza

Se explorard Ia tecnologla 802154 y
Zigbes. Con el apoyo del instructor experto
el participante conocerd de primera mano
técnicas de configuracion y programacion
usando madulos Digi RF.

DISEATANTE: Sergio R. Caprile, Ingeniero
en etectronica (UTN FRA), Senior RED
Engineer de Cika Blectronica.

DIRIGID0 A Técnicos e ingenieros electrd-
nicas, con nivel inicial o intermedio en el
desarrollo de sistemas dedicados.

COSTO: 240 USD + IVA

DESEQUID, un ZKIT (incluye 3 placas XBoard,
3 midulos XBes 78, 1 placa USBZUART que
permite obtenor un puerto seria @ panir da uno
LISB, alimentindose de este. 1 CO conteniendo
softwar ¥ documentacidn).

FECHAS:

Jueves 3 de Jumo - 14a 17hs - Bs. As,
Viemes 4 de Junio -9a 1230 hs.y 14a17hs
- Bs. As.

IBA: Universidad Catdlica de Cordaba - Facultad de Ingenierfa - Cno. Alta Gracia Km 10, Campus Universitario, Cordoba




CONFERENCIAS

12 Lab & Conference Tour

> SOLUCIONES SIMPLES PARA COMUNICACIONES WIRELESS

Se introducirdn las novedades de la linea
de bajo costo y de dimensiones reducidas
Minicore, de Rabbit. Se amunciarén los
nugvos modulos basados en microproce-
sadores Rabbitt000, y se informard acerca
de las actualizaciones y opbmizaciones del
entorno de desamollo.

DISERTANTE: Sergio R. Caprile, Ingeniero
en electronica (UTN FRA), Senior RED
Engineer de Cika Electrénica.

Thomas Finn, Senior Account Manager (I
Latin America Sales Rabbit Brand / Digi
Brand Digi International

DIRIG|DO A: Gerentes, técnicos, ingenieros
electrinicos y desamrolladores de sistemas
dedicados.

COSTO: 25 USD + VA

OESEQUID; "Bl cammno del Conejo - Guia
prictica para avanzar en @l desamollo con
procesadores y médulos Rabbit™ escrto por
Sargio Caprile

FECHAS

Jueves 20 de Mayo - 102 12hs.- Rosario
Vienes 28 de Mayo- 10a 12hs. - Cordoba
Lunes 31 de Mayo - 10& 12hs. - Bs.As,
Lunes 07 de Junio - 10a 12hs.- Mendoza

Novedades y ventajas de la familia de
midulos de microprocesamiento de 32bit
ARM + Conectividad. Se orientard a los
participantes en la eleccidn del sistema
operativa de tiempo real més apropiado
para el diseo de alta prestacidn, Net0S,
Linux y WinCE, y sus respectivos entomos
de desarrollo.

DISERTANTE: (Bue /Cha) Paolo Chiarione,
Field Application Engineer de Digi Interna-
tional. (M:m) Gustavo E. Pasalaccia,
Ingeniero en electronica, Senior R&D
Engineer de ITET Arg. S.A. Presidente da
IT&T Arg. S A

DIRIGIDO A: Gerentes, técnicos, ingenieros
electrinicos, anelistas y programadores
que maneen lenguajes de bajo nivel.

COSTO: 25 USD + VA

OBSEQUID: un pendrive con e materal
trabajado en la canferoncia.
FECHAS

Jueves 27 de Mayo - 10a 12hs.- Cordoba
Martes 1 de Junio-10a 12hs. - Buenos Aires
Lunes 07 de Junio - 14 a 16hs. - Mendoza

E Cika Electronica

Se presentaran las opciones de red
disponibles con la familia de madules DIGI
RF, que brindan conectividad inalémbrica
simple y poderosa, desde punto a punto
hasta redes con funcionalidades Zighee;
conceptos da uso y ejemplos. Capacita para
elegir la solucion indicada de hardware y
protocolo para su aplicacidn,

DISEATANTES Sergio R. Caprile, Ingeniero
en electronica (UTN FRA), Senior RGD
Engineer de Cika Electronica.

DIRIGID0 A: Gerentes, ejecutivos del area
de compras, técnicos, desamolladores e
ingenieros que deseen conocer el potencial
de la tecnologia 802.15.4 y Zigbee.

COSTO: 25 USD + IVA

OBSEQLID. "E0LISH, Desarrodio de aplicaciones
con comunicacitn remota basadas en médulos
TipBee y B0Z.15.4" escrito por Sergeo R, Caprile

FECHAS:

Jueves 20 de Mayo - 14.30 8 18hs. - Rosario
Jueves 27 de Mayo - 14.30 a 18hs.- Crdoba
Jueves 03 de Junio -9a12.30hs. - Bs. As.

Informas: www, cila.com
Inscripcidn; eventos@cika.com

CONTINEA




.marketing

Ventas corporativas: contactos, agendas y bases d

Viene de pdgina 200
trolar los desvios que se puedan ir producien-
do a lo largo del afo.
En periodos de inflacidn, las ventas proyec-
tadas deberan acompanar estos ajustes.
Tener presente el flujo de ventas en un
pizarrén dentro de la oficina, ayuda a lo-
grar un espiritu de equipo y mejora la co-
municacién dentro de la empresa.

Bases de datos

Volviendo a la base de datos, en esta base
de datos o planilla de trabajo de ventas, con-
signar en columnas: Empresa, Teléfono, Con-
tacto, E-maily Observaciones.Una planilla de
célculo excel o alguna similar, son ideales
para volcar la informacion.

El disefio y gestion de la base de datos
del vendedor optimizara los tiempos, re-
duciendo los tiempos muertos y generan-
do mayores posibilidades de cierre alo lar-
go del mes. La base de datos personaliza-
da del vendedor es la que utilizara dia a
dia en su gestién de ventas.

Dentro del casillero “observaciones” apun-
tard la informacion obtenida en las conver-
saciones telefénicas que realiza con sus cli-
entes.Anotard los comentarios recibidos: da-
tos personales de sus clientes (fechas de cum-
pleanos, cantidad de hijos, lugar de residencia,
antigliedad en la empresa y en el puesto, etc.).
Toda esta informacion es de gran importan-
cia, a pesar de no estar relacionada directa-
mente con el negocio. Se relaciona con el ser
humano que es el que toma decisiones y con
el que el vendedor debe relacionarse y brin-
darse por completo.

Objetivos

El objetivo del vendedor es lograr cono-
cer profundamente la necesidad de su po-
tencial cliente, cual es su verdadera proble-
mética. Con esa informacion clave armara
y presentara la solucién.

El cliente se sentird reconocido y alivia-
do frente a la solucion propuesta.

El vendedor profesional, no impone su
producto. Logra que el cliente sienta que
estd comprando una solucién a su necesi-
dad corporativa.

El vendedor profesional es el aliado del
cliente y busca su satisfaccion a largo plazo.

Soluciones practicas para empezar
hoy a captar nuevos clientes

En las llamadas salientes en busca de cli-
entes corporativos. jHay un discurso de
ventas para aplicar?. Si.

“Planificar es bdsico para empe-
zar a trabajar. Permite concep-
tualizar el negocio y ver el mismo
desde una perspectiva general
de mercado. Una frase resume
este pensamiento y se aplica en
muchos aspectos de la vida
profesional: para un velero sin
rumbo ningun viento es favora-
ble.Si no hay un plan de trabajo,
se trabajard a la deriva”

El discurso a aplicar siempre tiene que
estar orientado a preguntar y descubrir las
necesidades del cliente.

Nunca se llama a un nuevo potencial
cliente para “ofrecer un producto” Hay que
[lamar para conocer sus necesidades y pro-
blematicas.

El discurso de la llamada saliente tiene
que ser ameno, pausado, con un tono pro-
fesional y cordial. Mantener los silencios y
las pausas entre las frases refuerzan la con-
fianza del que recibe la llamada y lo pre-
dispone a hablar sin sentirse presionado o
amenazado por un vendedor “pesado”

Ejemplo: (Empresa potencial, cliente XX
S.A, atiende la telefonista, encargada de fil-
trar las llamadas)

- Buen dia, se comunicé con XX S.A., jcon
quién desea hablar...?

- Buen dia sefiorita....(pausa)..., me podria
comunicar con el sector de compras...?

- ;Con qué persona del sector desea hablar?

- Necesitaria hacerle una consulta a la
persona encargada de las compras de segu-
ridad electrdnica...

Lo comunico con el ing. Nicolds, un sequn-
do por favor.

(Ing. Nicolas)

- Hola....

- Por favor me podria comunicar con el
ing. Nicolds...? (esta pregunta esta realiza-
da a propdsito, auin sabiendo que el que
atendid es el ing. Nicolas. Se busca a crear
un clima cordial y de empatia).

- Si, soy yo...;con quién hablo...?

Minombre es Jesus Rodriguez (usar siem-
pre nombre y apellido) y llamo para hacer-

k’ Consultora de empresas de seguridad y
capacitacion de vendedores.

ﬁ' Integrada por profesionales con mds de 20 afios
de trayectoria y experiencia.

le una consulta...;puede hablar en este mo-
mento...?

- Lo escucho

- Estoy tratando de ubicar a la persona in-
dicada dentro de su empresa, responsable
de la mejora y optimizacion de los costos en
sequridad

- La persona responsable de estas ta-
reas soy yo...

- Me gustaria enviarle un mail con una
presentacién de las soluciones que brinda
mi empresa para que usted pueda evaluar
la conveniencia de las mismas....

- Me parece muy bien su propuesta y es-
pero su e-mail

- Agradezco su atencién y me contactaré
nuevamente en 72 horas, para coordinar
una charla personal.

El vendedor tiene que llegar a conocer
cara a cara a su potencial cliente. Las rela-
ciones personales son las que hacen la di-
ferencia entre el éxito y el fracaso.Si no hay
confianza, no hay negocio.

El uso del teléfono, mail, publicidad, pro-
mociones, son solo herramientas que faci-
litan la gestién de ventas pero no produ-
cen vinculos estables en el largo plazo.Los
seres humanos debemos conocernos e in-
teractuar cara a cara para vincularnos.

Alos clientes no les gusta que le impon-
gan o le vendan. El cliente compra basado
en la confianza que genero el vendedor y
en la creencia de que esta satisfaciendo
una carencia o necesidad de su empresa.

En los negocios entre empresas los tiem-
pos de las gestiones pueden variar segun
la cultura de cada una de las organizacio-
nes. Saber conocer y detectar esta cultura
de trabajo y de toma de decisiones es par-
te del trabajo del vendedor profesional.

Con esmero y constancia en un trabajo
metddico siempre se logran los objetivos
propuestos.

Sin ventas ni vendedores las organizacio-
nes dejarian de existir. Las ventas son las que
hace que ingrese el dinero.El concepto es sim-
ple aunque muchas veces se pierde este pun-
to de vista al momento de tratar con los cli-
entes internos y externos de la organizacion.

Fomentar el espiritu de servicio y ven-
tas en todos los integrantes de la empresa
es clave para el progreso y vida de las or-
ganizaciones. H

Si no posee los capitulos anterio-
res, puede descargarlos todos desde:
www.rnds.com.ar

P
Pampa Marketing

Marketing y gestion de empresas

info@pampamarketing.com
www.pampamarketing.com
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Microprocesamiento modular + Conectividad

S RCM5600W

+ Seguridad 4+ Soluciones @

Continea le acerca el nuevo Rabbit 5600W, la solucidn Wi-Fi mas compacta y de bajo
costo de |a firma pionera en conectividad TCP/IP en sistemas dedicados.

RCM5600W ofrece conectividad 802.1 Ib/g. y soporta upgrades de firmware remoto,
lo que permite la actualizacion del sistema virtualmente, desde cualquier lugar del mundo.

SUS APLICACIONES:

4 Automatizacion industrial 4+ Domotica

4+ Gestion inteligente de edificios <+ Datalogging

DIGI LAB & CONFERENCE TOUR

SOLUCIONES SIMPLES PARA COMUNICACIONES WIRELESS

Cika Electronica y Continea lo invitan a participar de una oportunidad Onica para conocer

y profundizar sobre las principales tecnologias wireless,

Talleres y conferencias con sedes en Buenos Aires, Rosario, Cérdoba ¥y Mendoza.

Para mas informacion, e inscripclones: www.cika.com o eventosi@cika.com

/-\‘C #Av. Corrientes 3989 Piso 2 Dto. 6 (| 194) Ciudad de Bs. As. - Argentina

Tel.: (541 1) 4865-514| [ Fax: (541 1) 4B&67-6776
CONTlN EA Emall: info@continea.com.ar | www.continea.com.ar
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Neg&cios de Seguridad

Powered by GO IS'lf.'

Con casi 1000 especialistas participando se encuentra activa la comunidad virtual mds importan-

te dedicada a los Sistemas de Sequridad. Este Grupo ofrece un espacio abierto a todos los profesiona-

les del sector para el intercambio de experiencias e informacion en el uso de equipos y tecnologias,

como asi tambien podrd presentar sus inquietudes, sugerencias y ofrecer ayuda y soluciones a otros.

Coémo suscribirse al grupo

A continuacién hemos preparado un
pequeno tutorial para explicar como
suscribirse a este grupo.

La direccién web del grupo es la si-
guiente: http://groups.google.com.ar/
group/negociosdeseguridad/

También puede acceder directamen-
te desde el botdn "Foro", ubicado en el
menu superior de la pagina web de Ne-
gocios de Seguridad www.rnds.com.ar

Usted podra unirse al grupo con
cualquier cuenta de correo electré-
nico que ya disponga (por ejemplo:
acmel@hotmail.com), no siendo nece-
sario tener cuenta de Gmail para ingre-
sar al mismo.

Si posee cuenta de Gmail, inicie se-
sion y solicite unirse al grupo directa-
mente.

Si no posee cuenta de Gmail, para
poder ingresar al grupo debe seguir
dos procedimientos muy sencillos:

* Primero: Registre en Google una
cuenta de correo que ya posea. Por
ejemplo acmel@hotmail.com

* Segundo: Solicite unirse al grupo.

A continuacion explicaremos los
procedimientos paraingresar al grupo
si usted no posee cuenta de Gmail:

Si usted no posee cuenta de Gmail

Usted esta Aqui: Luego de hacer
click en el botén (Foro) que se en-
cuentra en el menu superior de la pa-
gina web de la revista Negocios de Se-
guridad www.rnds.com.ar o escribir la
direccién del grupo en la barra de di-
recciones de nuestro explorador

http://groups.google.com.ar/group/
negociosdeseguridad/, se ingresa a la
pagina principal del Foro.

- g
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Primer paso: En el cuadro de didlo-
go que se encuentra a la derecha de la
pantalla haga click en "Solicitar la par-

(puede ser @yahoo, @hotmail, @suem-
presa) haciendo click en Crear una
cuenta ahora, como lo muestra la si-
guiente figura:

iNo dispone de una cuenta de Googla?

ar una c ahora

Completar el siguiente formulario
con la direccién de correo que desea
registrar en Google y una contrasefa
de ocho (8) caracteres. No es necesario
que sea igual a la contrasena original
asociada a la cuenta. Esta contrasefa

ticipacion en el grupo" solo servird para ingresar al grupo de
Google.Completar los datos restantes
Archivos y hacer click en el botén "Acepto crear
mi cuenta”
Acerca de este grupo
= e o i b
Salicitar |a participacion en el ——— e
grupo = — =23 e
Informacian del grupo Lmmteemees e
Miembros: 0 ele s
Luego aparecerd una nueva pantalla, == s A
con el siguiente mensaje en la parte su- ikl

perior:Te damos la bienvenida a grupos
de google. Mds abajo y en recuadro, el
siguiente texto: "Para finalizar la accidn
anterior debes registrarte en Google"

(_k\_.,ﬂh* [P IR - —
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Segundo Paso: Registrar una cuen-
ta de la que ya disponga en Google

Tercer Paso: Luego de hacer clicken
"Acepto. Crear mi cuenta", aparecera la
siguiente pantalla:

e S —

Continua en pdgina 208



Ya se encuentra activo el NUEVO FORO
Negobcios de Sequridad

Interactuae

con sus colegas
HOY MISNMO

Lo que buscas .
alguien lo tiene. - 2

Lo que ofreces

alguien lo necesita.

Sumate a la comunidad virtual
mas importante dedicada a

¥
.‘
/. los Sistemas de Seguridad

Unite ahora entrando
en www.rnds.com.ar
haciendo click en
la solapa | €=sfro==3 |

[M Gogi
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La misma informa que, para verificar
la direccién de correo electrénico re-
gistrada, Google ha enviado un men-
saje ala casilla de de correo correspon-
diente, con un link en el que debe ha-
cer click para activarla.
(La siguiente imagen es una muestra del mensaje
recibido en nuestro servidor de correo (por ejem-
plo: Microsoft Outlook)

Luego de hacer click en el link del
correo electrénico, verd en el explora-
dor el siguiente mensaje: "Direccion de
correo electrénico verificada"

Ahoraya esta listo para solicitarla
participacion en el Grupo!!!

Cuarto Paso: Para ser incorporados
al grupo debe completar algunos de-
tallesimportantes.Por ejemplo:;Cémo
desea leer los mensajes en este grupo?
(Aconsejamos la opcidn "Correo elec-
trénico”, recibe los mensajes al instan-
te que se exponen), el Alias que usara
y demas. Para poder ser admitidos es
muy importante colocar todos sus da-
tos de contacto.

Completados estos datos hacer click
en "Solicitar participacién en este gru-
po"y esperar la Confirmacion del Ad-
ministrador para incorporarse al Gru-
po. La misma llegarad por mail a su
cuenta, como lo muestra la imagen:

Quinto paso: Ingresar al Foro me-
diante el siguiente vinculo web http://

groups.google.com.ar/group/nego-
ciosdeseguridad/ einiciar sesién enel
vinculo “Acceder” que se encuentra en
la parte superior derecha de la pagina

Buscar en los grupos i
PAGINA PRINCIPAL
PAGINAS

1 este grupo

Complete sudirecciéon de Correoy
Contrasena, haga click en "Acceder”,
y Listo!

Acceda a Grupos de Google con su
Cuenta Coogle

Comen ﬂuclrhi:o:lmn@hnlmni!.mrr
Cnrlrulﬂtim

F F!ir:_urdnrmn en esta
Equipo.

Ho pueds acceder & mil cusrds,

{Qué esun perfil de Grupos de Google?

Un perfil de Grupos de Google es
una forma de personalizar su experien-
cia. Al crear un perfil podra compartir
tu foto, ubicacién, direccion de correo
electroénico, sitio web personal etc,con
otros miembros de Grupos de Google.
Al enviar un mensaje al foro, otros
usuarios podran visualizar su perfil y
obtener mas informacién sobre usted,
asi como consultar la lista de sus men-
sajes recientes.

Como completar su perfil de par-
ticipante

Luego de suscribirnos al foro y ser
aceptados por su administrador,debe-
remos completar nuestro Perfil de Par-
ticipante.

La creacién y edicion de un perfil en
Grupos de Google es una tarea senci-
lla. Para ello, sigua estos pasos:

Primero: En la pagina principal del
programa, hacer click en la parte supe-
rior derecha, en el vinculo "Perfil"

WWW. rn

Segundo: Haz click en el vinculo
"editar",que se encuentra a la derecha
de la seccion "Mi perfil”.

Tercero: Completar los siguientes datos:

* Imagen: (podremos agregar una ima-
gen que nos identifique)

* Nombre: (indispensable)

* Ubicacion: (indispensable)
Titulo: (a su criterio)
Sector: (a su criterio)

* Sitio web o blog: (indispensable)
Cita: (No es necesario llenarlo)

* Informacién personal: (indispensable)

En Informacién personal colocamos
los siguientes datos:

* Empresa: (indispensable)

« Cargo: (indispensable)

« Direccion: (indispensable)

« Codigo Postal, Localidad: (indispen-
sable)

«Tel./Fax: (indispensable)

b =
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—
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Cuando finalice de detallar la infor-
macion, hacer clic en el botéon "Guar-
dar",quedando su perfil de la siguien-
te manera:

Google
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Cuantos mds participantes seamos
en el Foro, mds provechoso serd el
mismo. Los esperamos!
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web: www.alonsohnos.com
137 Anicor Cables
Tel./Fax: (54 11) 4878-0923/24/25/26
e-mail: ventas@anicorcables.com.ar
web: www.anicorcables.com.ar
95 Anker
Tel./Fax: (54 11) 4139-9205
e-mail: info@anker.com.ar
web: www.ank m.ar
197 Ar Control S.R.L.
Tel.: (54 11) 4523-8451
e-mail: ventas@arcontrol.com.ar
web: www.arcontrol.com.ar
150 ARG Seguridad
151Tel.: (54 11) 4619-1691
e-mail: ventas@argseguridad.com
web: www.argseguridad.com
82 Avatec
Tel./Fax: (54 11) 4554-9997
e-mail: info@avatec.com.ar
web: www.avatec.com.ar
179 Axin
Tel.: (54 11) 4961-5405
e-mail: ventas@axin.com.ar
web: www.axin.com.ar
129 AxxonSoft South America
Tel.: (54 11) 5279-4776

e-mail: southamerica@axxonsoft.com

web: www.axxonsoft.com
153 Backnology
Tel./Fax: (54 11) 5031-3310
e-mail: ventas@backnology.com.ar
web: www.backnology.com.ar
12 BCG
13 Tel./Fax: (54 11) 4308-0223
14 e-mail: info@bcgroup.com.ar
15 web: www.bcgroup.com.ar
116 Big Dipper
117 Tel./Fax: (54 11) 4627-4541
e-mail: ventas@bigdipper.com.ar
web: www.bigdipper.com.ar
166 Bio Card Tecnologia
167 Tel./Fax: (54 11) 4701-4610
info@biocardtecnologia.com.ar
www.biocardtecnologia.com.ar
02 BOSCH
03 Tel./Fax: (54 11) 4778-5252
04 e-mail: sequridad@ar.bosch.com
05 web: www.boschsecurity.com.ar
94 Bykom S.A.
Tel./Fax: (54 223) 495-8700
e-mail: info@bykom.com.ar
web: www.bykom.com.ar
145 Cable Network
Tel./Fax: (54 11) 4755-5200
e-mail: coaxiales@cablenetwork.net
web: www.cablenetwork.net
103 Cardan Alarmas
Tel./Fax: (03752) 42-0588
e-mail: info@cardanmisiones.com.ar
web: www.cardanmisiones.com.ar
90 CASEL - GM
Tel./Fax:(54 11) 5128-0027
e-mail:info@casel.org.ar
web: www.casel.org.ar
86 Celletech Technologies
Tel./Fax: (54 11) 4795-6112
e-mail: info@celletech.com.ar
web: www.celletech.com.ar
85 CEM s.r.l.
Tel./Fax: (0351) 456-8000
e-mail: cem@cemsrl.com.ar
web: www.cemsrl.com.ar
120 Centennial Electrénica
121Tel.: (54 11) 6777-6000
e-mail: centennial@getterson.com.ar
web: www.getterson.com

202 Cika Electrénica

203 Tel.: (54 11) 4522-5466
e-mail: cika@cika.com
web: www.cika.com

89 Comfort House
Tel.: (03404) 42-1232
e-mail: soporte@comforthouse.com.ar
web: www.comforthouse.com.ar

205 Continea S.R.L.

Tel.: (54 11) 4865-5141
e-mail: info@continea.com.ar
web: www.continea.com.ar

114 Dahua Technology Co. Ltd.

115 Tel./Fax: (86 571) 8768-8883
e-mail: overseas@dahuatech.com
web: www.dahuasecurity.com

209 Daz Conductores
Tel./Fax: (54 11) 4657-8888
e-mail: ventas@dazconductores.com.ar
web: www.dazconductores.com.ar

29 DCM Solution S.A.
Tel./Fax: (54 11) 4711-0458
e-mail: info@dcm.com.ar
web: www.dcm.com.ar

193 Defender
Tel./Fax: (54 11) 4361-5621
info@defenderseguridad.com.ar
www.defenderseguridad.com.ar

37 Detcon
Tel./Fax: (54 11) 4823-1221
e-mail: info@detcon.com.ar
web: www.detcon.com.ar

130 Dialer Alarmas

131 Tel./Fax: (54 11) 4932-8175

190 e-mail: ventas@dialer.com.ar
web: www.dialer.com.ar

33DMA S.R.L.

34 Tel./Fax: (0341) 486-0800

35 e-mail: info@dmasrl.com.ar
web: www.dmasrl.com.ar

161 Domonet
Tel./Fax: 0810-888-3666
marco.bonera@domonet.com.ar
web: www.domonet.com.ar

54 DRAMS Technology

55 Tel./Fax: (54 11) 4856-7141

125 e-mail: info@dramstechnology.com.ar

v PRV AS com.ar

16 HID

17 Tel./Fax: (54 11) 4855-5984
e-mail: smazzoni@hidcorp.com
web: www.hidcorp.com

175 Intelektron

211 Tel./Fax: (54 11) 4305-5600
e-mail: ventas@intelektron.com
web: www.intelektron.com

62 Intersec
Tel./Fax: (54 11) 4514-1400
e-mail: intersec@indexport.com.ar
web: www.seguriexpo.com.ar

173 Irtec Automatismos SRL.
Tel./Fax: (54 11) 4717-2967
e-mail: info@irtec-arg.com.ar
web: www.irtec-arg.com.ar

42lsolse

43 Tel:: (54 11) 4922-9162
e-mail: contacto@isolse.com.ar
web: www.isolse.com.ar

158ITP online

159 Tel.: (54 11) 4628-6290
e-mail: consultas@itponline.com.ar
web: www.itponline.com.ar

99 Keeper
Tel./Fax: (0351) 468-3200
e-mail: info@alarmaskeeper.com.ar
web: www.alarmaskeeper.com.ar
75 Kelcom
Tel./Fax: (54 11) 4361-0231
e-mail: contacto@kelcom.com.ar
web: www.kelcom.com.ar
61 Kymsa
Tel./Fax: (54 11) 4711-0212
e-mail: contacto@kymsa.com.ar
web: www.kymsa.com.ar

162 Lantrénica
Tel./Fax: (54 11) 5368-0503
e-mail: ventas@lantronica.com.ar
web: www.lantronica.com.ar

a S.R.L.

4 11) 4679-0034 / 35
e-mail: ventasba@larconsia.com
web: www.larconsia.com

143 Laser Electronics S.R.L.
Tel./Fax: (54 11) 4763-9600
ventas@laserelectronics.com.ar

web: www.dramstechnology.com.ar
51DVR Store

118Tel./Fax: (54 11) 3535-2288

119 e-mail: info@dvr-store.com.ar
web: www.dvr-store.com.ar

183 DX-Control S.A.

Tel.: (54 11) 4647-2100
e-mail: dxcontrol@dxcontrol.com.ar
web: www.dxcontrol.com

45 ELCA Seguridad S.R.L.

138 Tel./Fax: (54 11) 4925-4102
e-mail: info@elcasrl.com.ar
web: www.elcasrl.com.ar

201 Electro Componentes
Tel./Fax: (54 11) 4375-3366
ventas@electrocomponentes.com
www.electrocomponentes.com

209 Electrénica Aplicada
Tel./Fax: (54 11) 4362-7079
e-mail: info@detectores.com.ar
web: www.detectores.com.ar

65 ElectroSistemas

67 Tel./Fax: (54 11) 4713-8899

69 ventas@electrosistemas.com.ar
web: www.electrosistemas.com.ar

133 ELIPGO Technology
Tel./Fax: (54 11) 4777-3600
e-mail: info@elipgo.com
web: www.elipgo.com

199 Elko/Arrow Argentina
Tel./Fax: (54 11) 6777-3500
e-mail: ventas@elekonet.com
web: www.elekonet.com

139 Fergus Security
Tel./Fax: (54 11) 5235-9748
e-mail: info@cttsa.com.ar
web: www.fergussecurity.com.ar

122 Fiesa

123 Tel./Fax: (54 11) 4551-5100

47 e-mail: fiesa@fiesa.com.ar
web: www.fiesa.com.ar

38 Fuego Red S.A.

39 Tel./Fax: (54 11) 4555-6464
e-mail: info@fuegored.com
web: www.fuegored.com

21 GCS S.A. - Lantrix

31 Tel./Fax: (54 11) 4014-0578
e-mail: info@lantrixgps.com
web: www.lantrixgps.com

10 GFM Electrénica

11 Tel./Fax: (54 11) 4298-4076
e-mail: ventas@gfm.com.ar
web: www.gfm.com.ar

79 Gonner
Tel./Fax: (54 11) 4674-0718
e-mail: ventas@gonner.com.ar
web: www.gonner.com.ar

22GTE

23 Tel./Fax: (54 11) 4581-9182
e-mail: info@gtesrl.com.ar
web: www.gtesrl.com.ar

web: www.laserelectronics.com.ar
53 M3K Solutions S.
Tel./Fax: (54 11) 4373-7400
e-mail: info@m3kargentina.com.ar
web: www.m3kargentina.com.ar
174 MASS S.A.
Tel./Fax: (54 11) 4581-2236
e-mail: masmas@arnet.com.ar
web: www.mass.com.ar
154 Microfast S.R.L.
155 Tel./Fax: (54 11) 4857-2190
e-mail: ventas@microfast.com.ar
web: www.microfast.com.ar
102 monitoreo.com
Tel./F 54 11) 4630-9090
e-mail: central@monitoreo.com.ar
web: www.monitoreo.com
189 Nagroz S.R.L.
Tel.: (54 11) 4912-1807 / 1897
e-mail: ventas@nagroz.com.ar
web: www.nagroz.com.ar
25Nanocomm S.A.
26Tel.: (54 11) 4505-2224
nanocomm@nanocommweb.com
web: www.nanocommweb.com
88 OREX
Tel: (54 11) 4633-3538
e-mail: carlos.protexa@gmail.com
web: www.orex.com.ar
98 PPA Argentina
177 Tel./Fax: (54 11) 4566-3069
e-mail: info@ppa.com.ar
web: www.ppa.com.ar
70 Pronext
71 Tel./Fax: (54 11) 4958-7717
e-mail: info@pronext.com.ar
web: www.pronext.com.ar
18 Punto Control S.A.
19 Tel./Fax: (54 11) 4361-6006
212 e-mail: ventas@puntocontrol.com.ar
web: www.puntocontrol.com.ar
149 Quality Cables
Tel./Fax: (54 11) 4542-4589
e-mail: comercial@qualitycables.com.ar
web: www.qualitycables.com.ar
78 RightKey
Tel./Fax: (54 11) 4773-0006
e-mail: info@rightkey.com
web: www.rightkey.com
58 Radio Oeste

web: www.radio-oeste.com

57 Redes y Distribucién S.A.
Tel./Fax: (54 11) 4896-9820
e-mail: ventas@rydsa.com.ar
web: www.rydsa.com.ar

194 Ristobat

Tel./Fax: (54 11) 4246-1778
ventas@bateriasristobatsrl.com.ar
web: www.ristobat-srl.com.ar

93 Safe Zone
Tel.: (54 11) 4713-3456
e-mail: info@safezone.com.ar
web: www.safezone.com.ar
169 Sage
Tel./Fax: (54 11) 4551-5202
e-mail: ventas@sage.com.ar
web: www.sage.com.ar
157 Security One
Tel./Fax: (54 11) 4555-1594
e-mail: info@securityone.com.ar
web: www.securityone.com.ar
191 Securtec
Tel./Fax: (54 11) 4308-6500
e-mail: securtec@securtec.com.ar
web: www.securtec.com.ar
142 SedeTech
Tel./Fax: (54 11) 4862-3100
e-mail: info@sedetech.com
web: www.sedetech.com
146 SEG
147 Tel./Fax: (54 11) 4730-4731
e-mail: info@seg.com.ar
web: www.seg.com.ar
110Selnet
111 Tel./Fax: (54 11) 4943-9600
112 e-mail: info@selnet-sa.com.ar

186 Servicios y Sumi
Tel./Fax: (54 11) 4727-1001
e-mail: info@sysar.com.ar
web: www.sysar.com.ar
73 SF Technology S.A.
74 Tel./Fax: (54 11) 4923-0240
163 e-mail: info@sf-technology.com
web: www.sf-technology.com
41 Simicro S.A.
134 Tel./Fax: (54 11) 4857-0861
135 e-mail: ventas@simicro.com
web: www.simicro.com
97 Softguard
Tel./Fax: (54 11) 4136-3000
e-mail: info@softdemonitoreo.com
web: www.softdemonitoreo.com
91 SPS
Tel./Fax: (54 11) 4639-2409
directivas@sistemasps.com.ar
web: www.sistemasps.com.ar
105 Starx Security
a Tel./Fax: (54 11) 4433-6500
109 e-mail: ventas@starx.com.ar
web: www.starx.com.ar
46 System Sensor Latin América
Tel./Fax: (54 11) 4324-1909
systemsensorla@systemsensor.com
web: www.sistemsensor.com
63 Target
Tel./Fax: (0261) 424-0021
e-mail: info@alessicom.ar
web: www.alessicom.ar
28 Tecnitotal
Tel./Fax: (54 11) 4697-7900
e-mail: tecnitotal@ciudad.com.ar
web: www.tecnitotal.com.ar
81 Tecnoalarma
Tel./Fax: (54 11) 4774-3333
e-mail: info@tecnoalarma.com.ar
web: www.tecnoalarma.com.ar
06 Tecnologia en Seguridad
07 Tel./Fax: (54 11) 5238-5553
08 info@tecnologiaenseguridad.com
09 www.tecnologiaenseguridad.com
187 Tecnosoportes
Tel./Fax: (54 11) 4683-0836
ventas@tecnosoportes.com.ar
web: www.tecnosoportes.com.ar
195 Tekhnosur S.A.
Tel./Fax: (54 11) 4791-3200
e-mail: comercial@tekhnosur.com
web: www.tekhnosur.com
27 Trendtek s.r.l.
Tel./Fax: (54 11) 4574-4416
e-mail: info@trend-tek.com
web: www.trend-tek.com
ital Systems
Tel./Fax: (54 11) 4580-2050
e-mail: info@tdsintl.com
web: www.tdsintl.com
185 Valls S.A.
Tel./Fax: (54 11) 4302-3320
ventas@cercoselectricosdeseguridad.com
www.cercoselectricosdeseguridad.com
30 Virtualtec
e-mail: info@virtec.com.ar
web: www.virtec.com.ar
50 VisionxIP
Tel./Fax: (54 11) 3221-0309
e-mail: info@visionxip.com
web: www.visionxip.com
182 WirelessNet
Tel./Fax: (54 11) 4647-2100
info@carrierdemonitoreo.com.ar
www.carrierdemonitoreo.com.ar

Si Usted desea asesorarse sobre los innumerables beneficios de anunciar en Negocios de Seguridad®
por favor contactenos de lunes a viernes de 9 a 18 al (54 11) 4632.9119
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Nuevo rango de Detectores
inmunes a mascotas
con Imagen Quad

SWAN DT-1000

Detector infrarrojo pasivo y microondas
Rango de deteccion 15x15 90°

Pir antimascota 15/25kg.

Seric EDS

Detectores para exterior

SYSTEMS

SWAN QUAD

Detector PIR Quad digital

Compensacion de temperatura bidireccional
Inmunidad a mascotas hasta 25 kg.
Cobertura: 15x15 mis / 90°

SWAN PGB
Detectores PIR
rotura de vidrio y choque

SWAN 2000 AM

Detector infrarrojo pasivo y
microondas anti enmascaramiento
Rango de deteccion 15x15 90°
Antimasking a 40cm/80cm regulable

EDS 3000-TRIO

Sensor para exteriores con

PIR Quad y microondas

Coberiura ajustable entre 90°y 180°
Opfica y electrénica sellada
Antienmascaramiento

Salida de relé de tiempo ajustable
Potente filtro de luz solar y luz blanca
Inmunidad a emisiones RF
Antimascota hasta 40Kg.
Microondas banda K

EDS 2000-DUO

Sensor para exteriores con

PIR Quad y microondas banda-K
Banda K (24.125GHZ)

Doble Tamper

ympensacion de temperatura




Representante
exclusivo de

MEMOCAM - ZORRO Series

Camara encubierta, DVR, video detector de movimiento
y un sensor camuflado en una carcasa ultra delgada.
Capacidad de comunicacion, incluyendo

horarios y notificacion de alarma.

Puede almacenar en una tarjeta SD mini

verificacion de evidencia visual.

Esta provisto de un adaptador (4.5 metros de cable),
soporte giratorio de montaje,

tarjeta miniSD y control remoto infrarrojo.

FW-GBDG

Sensor de vibracion y detector
de rotura de vidrios inaldmbrico
Posee magnético inalambrico

FW-FLOOD

Detector inalambrico
de inundacion

FW-VIB
Sensor inalambrico
de vibracion/choque

FW-SWAN
Detector PIR digital
inalambrico antimascotas
Antimascotas 15/25kg.
Cobertura 15x15 907

FW-SMOKE

riabaa S STARX
8 Imts de diametro 7 §T

SECURITY SYSTEMS

Aranguren 928 (esq. Neuquén) - C1405CRT, C.A.B.A.
tel.: 4433-6500 - ventas@starx.com.ar - www.starx.com.ar



.. INTEGRACION TOTAL

~  para el Control de Accesos

Puertas
Motorizadas

Huella

Digital BASE DE DATOS
Unificada

&

Control de Accesos

O)

Tarjetas
Inteligentes

Barreras
Vehiculares

p— Molinetes
.-—"'f \..'_ g

Control de Tiempo
y Asistencia

Tarjetas de
Proximidad

Geometria = frcid
de Mana rsonalizacion
Mano ' de Tarjetas

Control de M’I&itas]

> Integracion Total de Equipos y Sistemas. Unificacion de Bases de Datos.
> Excelente Servicio Postventa y Mesa de Ayuda On-Line Permanente.
> Amplia Red de Distribuidores en Todo el Pais.

-
Las necesidades y exigencias en Control de Acceso han avanzado y nosotros con ellas. [ !
Nuestros 18 anos de trabajo en el rubro, nos dan la Experiencia, Solidez y Trayectoria 1. |
gue nos permiten seguir ofreciendo siempre la Mejor Opcidn. intelektron

Solis 1225 (C1134ADA) - C.A.B.A. - Argentina - Tel./Fax: (+54-11) 4305-5600 - www.intelektron.com - ventas@intelektron.com




SERVIDOR WEB INTERNO - Monitoreo en tiempo real

Antipassback - Integracién con Video - Alarma via e-mail

Control de acceso

Una pusrta entrada-salida o 2 pueras antrada - Hasta B puartas por controlador agregando mddulos BF-50 - Antipassback local v global con resat programabbe
- Entrada para boton REX de apertura manual - Hasta 50 credenciales para liDeracion por emergencia accesos - 12 ZT de libaracitn automadlica de accesos
5 modos diferentes de autenticacion de usuano - Campanbibidad con
AL

consm Tra |i|||‘;'|iJ
lectores Wiegand 26/34 bits -
ra; 1 -

B5.535 sequndos =T

R0

Sensor

PCT-100

IPE5 apto intemperie
Tarjeta y pin

20000 usuarios
60000 registros
Lector interno E
Lector adicional S

Categoria da administrados, supanasor y usuano para gastson -
255 rangos de tiempa/ 120 ZT/255 grupos (B
npo de disparo de alarma; 0 - 600 58

da puena ablera: 2 (cor

Administracion y monitoreo desde
cualquier explorador sin necesidad
de software adicional y desde cual-

PCT-300
Hasta 8 puertas
60000 usuarios

120000 registros
Puerta exclusa

quier lugar via internet.

1= Batdn de salida A

puertasy 100 fermados - Pulsador de

weal (pulsador)

resel y walchdog integrado - Tiempo de
ramiota {PC) - Tamper

autodagno

35 SEmultaneos

cortooir Ci Ento 10 Accesos condicionadas ha
Sincronizacs | axity 0 cacit 1 TCP-1P - Comunicacian RS5-485 cor
madu BX[OA 25 BF liz 1 & e T
__\ — o 1° 985 Pisa 17 0L 3 v 4
- = NTASEPUNTOCONTROL COM AR
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