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Sistema de camara
con infrarrojos activos EX30

Captura videos de altisima calidad bajo cualquier condicion de iluminacion.

Bosch Sistemas de Seguridad presenta
la camara Dinion con Infrarrojos, espe-
cialmente disefiada para vigilancia peri-
metral y para instalaciones en exterior.
Con la Tecnologia 2X-Dynamic y la llumi-
naciéon Variable en Campo, la Dinion con
Infrarrojos proporciona un video de alta ca-
lidad en entornos con baja iluminacion o
completamente oscuros.

Disponibles en modelos analégicos e IP, las
camaras Dinion con Infrarrojos alcanzan un
nivel de deteccion de hasta 160 metros en
condiciones de baja o nula iluminacién. Di-
sefiadas para mejorar la proteccion en los
perimetros méas complicados como insta-
laciones energéticas, de transporte o de-
fensa, las camaras consiguen cubrir dis-
tancias importantes resultando perfectas
para instalarlas a lo largo de las cercas.
La Tecnologia de 2X-Dynamic proporciona
un procesamiento de 20 bits: el doble de
potencia que las cadmaras convenciona-
les. Y los sensores de amplio rango dina-
mico consiguen una calidad de imagen
incomparable bajo cualquier condicion de
iluminacion.

Las camaras reproducen una calidad de
color excelente y analizan pixel por pixel
las escenas con iluminacion desigual, de
modo que se puede percibir el mas mini-
mo detalle de las imagenes de dia o de no-
che. La iluminacién de infrarrojos garan-
tiza una vigilancia efectiva durante las 24
horas del dia.

La funcién de Variable Field I[llumination
(Hluminacién de Campo Variable) permite
ajustar in situ la intensidad de los infra-
rrojos y la forma del haz con la méaxima fle-
xibilidad para adaptarse al area de co-
bertura. De este modo se mejora la cali-
dad de la imagen en la oscuridad y se
simplifica la instalacion.

La tecnologia patentada 3D Diffuser pro-
porciona una iluminacién uniforme a través
de toda la escena para eliminar los puntos
rojos del primer plano y la oscuridad en el
fondo del &rea. Las imagenes con poco rui-
do reducen el ancho de banda y los requi-

sitos de almacena-
miento, y permiten

la funcién nocturna

del software de

analisis de conteni-

do de video.

La tecnologia Cons-

tant Light (exclusi-

va de Bosch) facilita

un nivel de salida 6p-

tica del LED durante to-

da la vida util del produc-
to, incluso cuando se da una
gran fluctuacion de temperatu-
ras. Esta avanzada tecnologia con-

trola automaticamente y ajusta la sa-

lida para compensar la degradacion
que se produce de forma natural con to-
dos los iluminadores de LED. De este mo-
do, los usuarios ganan en fiabilidad y ren-
dimiento a largo plazo.

Con la funcion de transmision de triple flu-
jo de datos, la camara Dinion IP con In-
frarrojos reproduce imagenes de alta ca-
lidad con compresion H.264 en pantalla
completa para visualizacion en directo y
grabacion, y permite enviar simultanea-
mente imagenes en JPEG a un servidor o
equipo remoto.

El soporte iSCSI integrado desde la cama-
ra permite enviar el video directamente a un
array iSCSI RAID para su almacenamiento
seguro, mientras que con el Power Over Et-
hernet Plus se puede, a través de un sim-
ple cable UTP alimentar, controlar y distri-
buir las imagenes desde la camara.

El Analisis Inteligente de Video opcional
(IVA) permite a la cAmara Dinion IP con In-
frarrojos procesar las sefiales de video al
alertar automaticamente a los operadores
de las posibles amenazas. Con este soft-
ware residente en la cadmara, ésta puede
detectar de forma independiente una con-
ducta sospechosa como el merodeo o el
cruce de linea virtual, y avisar al personal
de seguridad de un posible o inminente in-
tento de acceder a una zona prohibida.
La Dinion IP de Infrarrojos es también

compatible

con la plataforma ONVIF

con lo que queda asegurada la intero-
perabilidad con otros equipos de otros
fabricantes de la misma red. El cumpli-
miento con la norma IP 67 y NEMA4X ga-
rantiza su resistencia a las inclemencias cli-
maticas y a la corrosién para un funcio-
namiento fiable y duradero. La EX30 su-
pera con éxito las pruebas de funciona-
miento mas rigurosas a la que ha sido so-
metida: a radiacion solar de un desierto,
a temperaturas fluctuando de -50 a +55
grados C, y a vientos con velocidad de
hasta 260 kilémetros/hora.

» Especialmente disefiada para vigilancia ex-
terior y perimetral.

¢ La Tecnologia 2X-Dynamic controla las
condiciones de iluminacién mas exigen-
tes.

 Con el sistema de lluminacion Variable en
Campo se consigue un rendimiento su-
perior durante la noche.
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Bosch Tour 2011
en la ciudad de Mendoza

La ciudad de Mendoza fue la tercera para-
da del Bosch Tour 2011, una iniciativa de
Bosch que tiene como objetivo acercar las
Gltimas tendencias del negocio a integra-
dores, instaladores, consultores y clientes en
diferentes puntos del territorio nacional y en
Uruguay.

25 personas participaron del encuentro, en-
tre empresas privadas y miembros de orga-
nismos de Gobierno. Durante la jornada,
Alberto Mattenet, Gerente de la Division
Sistemas de Seguridad de Robert Bosch
Argentina, disertd acerca del retorno de la
inversion en seguridad electrénica.
Ademas, se realiz6 una breve resefia sobre
la instalacion del monitoreo publico en Men-
doza, el cual registra mas de 600 domos
instalados en toda la provincia, operando con
la Policia, Bomberos y Defensa Civil en for-
ma coordinada desde el CEO (Centro Es-
tratégico de Operaciones).

El cierre del Bosch Tour 2011 se realizard en
Montevideo, Uruguay.

Para mas informacion, ingrese a
www.boschtour2011.com.ar/

Detector de monoéxido de carbono FCC-380

El detector de monéxido de carbono
FCC-380 detecta concentraciones de
CO en el aire iguales o inferiores a los
limites de sensibilidad de exposicion al
mondxido de carbono establecidos por

Posee un display de LED tricolor, que

informa sobre el estado y niveles de
contaminacién. Mientras el color verde
indica que el detector esta operando
normalmente, el amarillo sugiere un
problema en el sistema y, finalmente,

nes de CO.

el estandar UL 2034, y lo hace antesde el rojo informa sobre niveles de CO s aee

que aparezcan los sintomas tipicos de  peligrosos. i :::
exposicion. El detector es compatible con los sis- i el = ﬁh‘l
El Sistema FCC-380 tiene la posibilidad  temas de alarma de incendio o intru- O oeco
de alertar a los ocupantes del recinto  sion tipicos, en forma diferenciada pa- ' -

protegido de posibles exposiciones ra cada uno, integrandose perfecta- *D 1l
mediante alarmas visuales y acUsticas, = mente a ellos. Es ideal para instala- ! ]
de forma independiente del sistema  ciones en habitaciones o espacios de 'f
de alarma. trabajo, con riesgo de concentracio- E
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Nuevo detector
de intrusidn ISC-PDL1-WC30G

Bosch Sistemas de Seguridad ha extendido
la Serie Profesional de detectores de mo-
vimiento con un nuevo detector TriTech de
largo alcance que combina PIR con tecno-
logia de microondas de sensibilidad ajus-
table. El area de cobertura de 30 x 3 metros,
se adapta a una amplia gama de aplicacio-
nes especificas como depositos, puertos de
descarga, tiendas, grandes superficies, ins-
talaciones criticas militares y guberna-
mentales. Como todos los detectores de la
Serie Profesional, el nuevo modelo de lar-
go alcance ha sido disefiado con gran pre-
cision e inmunidad contra falsas alarmas.

Tecnologia avanzada

contra falsas alarmas

Los lentes personalizados Fresnel y el trans-
ceptor de microondas Doppler fueron es-
pecialmente disefiados para ajustarse en for-
ma precisa al &rea a cubrir. La tecnologia de
Bosch TriFocus utiliza tres lentes de alta ca-
lidad con tres distancias focales especificas
para brindar cobertura de largo, mediano
y corto alcance.

En el detector dual, el transceptor de mi-
croondas ajusta automaticamente sus um-
brales de deteccion basados en la infor-
macion de distancia al objetivo provenien-
te del PIR. De esta manera, se logra redu-
cir significativamente las falsas alarmas.
Asimismo, las falsas alarmas provocadas
por fuentes de luz brillante, como las pro-
vocadas por los faros de los vehiculos, se

eliminan a partir de la incorporacién de un
sensor de luz blanca.

El nuevo detector de largo alcance redne,
analiza y compara los datos recibidos de
hasta ocho sensores y compila la informacion
permitiendo tomar las decisiones de alarma
més inteligentes. Esta tecnologia, Sensor
de Fusion de Datos (SDF), mejora en un
35% el rendimiento de alcance, mientras se
eliminan virtualmente las falsas alarmas. El
algoritmo de decision evalla todos los datos
al mismo tiempo para determinar si la alar-
ma debe ser efectivamente disparada.

Familia de producto certificado

La introduccién de este modelo de largo al-
cance enriquece el portafolio de detectores
ya existentes, el cual incluye detectores es-
tandar, TriTech, asi como también modelos
con antienmascaramiento. Todos los mo-
delos de la Serie Profesional implementan
una variedad de tecnologias innovadoras
que garantizan una solucién efectiva en
instalaciones a prueba de fallas.

Todos los detectores de la Serie Profesio-
nal estan certificados con la tltima norma
EN 50131-2-2 (PIR) y EN 50131-2-4 (mo-
delos TriTech) estandar. Los modelos PIR y
TriTech estan certificados para los reque-
rimientos de desempefio de Grado 2, al
igual que el nuevo modelo de 30 x 3 metros.
En cambio, los modelos PIR + TriTech + an-
tienmascaramiento estan certificados para
Grado 3.

Nuevos amplificadores/mezcladores Plena Economy

Bosch Sistemas de Seguridad expandio
su linea Plena Easy Line con tres mez-
cladores/amplificadores. Disponibles en
versiones de 60, 120 y 240 Watts, las
nuevas unidades Plena Economy cuentan
con 5 entradas incluyendo cuatro mic/li-
ne y una para musica ambiental, pro-
porcionando gran variedad de soluciones
practicas para voceo y reproduccion de
musica.

Estos equipos estan disefiados para usar-
se plug&play y cuentan con una interfa-
se de usuario amigable, limitadores fisi-
COos para prevenir cambios accidentales
en controles y etiquetas estandar para las
entradas. Por otra parte, la gran variedad
de conexiones en el panel posterior per-

miten una gran flexibilidad. La seccion de
mezcla cuenta con ecualizadores para
agudos y graves, los cuales son facil-
mente ajustados con el simple giro de una
perilla. Ademas, un limitador interno pre-
viene sobrecargas de la sefial de salida
del amplificador.

El sistema puede dar prioridad automati-
ca a los anuncios sobre las llamadas y la
musica. Ademés, los amplificadores tienen
una salida independiente de 70V/100V
de sélo llamado, para acceder a areas
donde sélo se requieren anuncios de prio-
ridad. La salida de sélo llamado puede ser
usada también para la inhibicién remota
del control de volumen.

La funcionalidad de los nuevos amplifi-
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* Precision e inmunidad contra

falsas alarmas.
« Certificacion EN 50131.

cadores/mezcladores puede ser mayor
adicionando el equipo Plena Solutions
como gestor de mensajes, reproductor
DVD/CD y sintonizador, temporizador y su-
presor de retroalimentacion, entre otros.
Con los nuevos productos de la linea Ple-
na Easy Line, Bosch puede ofrecer solu-
ciones de megafonia de alta calidad para
aplicaciones como tiendas, restaurantes,
pequefios negocios, oficinas y escuelas.



Y CONGRESOS

Tradicién en Calidad e Innovacién AR c
Gracias a su continua inversion en investigacion y desarrollo de nuevas ({J )) Bos H
il de Seguridad provee una amplia gama de o
. in de incendio, intrusidn, control de accesos, —_

audio y c:nngres{:s 2 |ntn=gr=u ion de sistemas.

Innovacion para tu vida

Bosch, la mejor solucion en seguridad para cada aplicacion.

Para mas informacian, visite www.boschsecurity.com.ar o comuniguese
al teléfono (011) 5295-4400.




Grabacion de 20 Camaras
cumplimentando Normativas
BCRA con 2 anos de Garantia

FRISTICAS NZIinux Rl

* Monitoreo de hasta 20 camaras analdgicas y/o IP
en un mismo sistema

* 25 Cuadros en 4 CIF en todas las camaras (PAL)
hasta 20 canales de audio

* 5tamanos de grabacion y visualizacion configurables
por camara Max. 4CIF (704 x 576 pix.)

* Compresion H264

* Sitio Web 2.0 con todas las opciones
disponibles (visualizacion y configuracion remota)

* Completa Consola de Monitoreo para multiples DVR
con vistas, e-maps, multiplataforma

* Poderoso Motor de bulsqueda de video almacenado

* Busqueda inteligente de video

o "ﬁ * Configuracién avanzada y Log de auditoria de usuarios
,ffig\‘ﬁ_\ R e
) \ Y .‘:, - atc oge ectronico
- e T o P
e * TCP-IP Configuracion de maximo de

ancho de banda utilizable

* Gabinete reforzado, protegido por llave, con
LCD de estado y alertas.

* Dos anos de garantia

N=LUINWSL
series
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security solutions
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Nuevo DVR NZLinuxRT especialmente desarrollado

para Entidades Bancarias y Financieras, con modelos

de 8, 16 y 20 camaras y de 2 a 12 terabytes, para acompanar
el crecimiento y adecuacion de nuestros clientes,
cumpliendo con las normativas A3390, A5120 y A5136.

tecnologia en seguridad

la evolucion natural

ceee o tecnologia en seguridad s.r.l.

Bulnes 439 - C1176ABG

Capital Federal - Argentina
Tel/Fax: (00 54) 11 5238-5553 /54 /58 / 59

info@tecnologiaenseguridad.com
www.tecnologiaenseguridad.com

T
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DVR PARA BANCOS Y ENTIDADES FINANCIEHAS
[RTJ@ CINUD

series

Servidor de CCTV Irstelmenta!ntegfadﬂen fedes

FRODUCTD ARGENTIND

Plataforma Linux
Cumple Normas A3390,A5120 y A51 36 BCRA
Modelos de 8,16 y 20 camaras :
25 cuadros en 4 cif en todas las camaras (PAL)
Un canal de audio por camara

Acceso web full 100%

Consola de monitoreo multiequipo
Almacenamiento 2 terabytes (ampliable a 12
terabytes)

Busqueda inteligente de video

Compresion H264

Sistemas de monitoreo y grabacion digital
de video (CCTV).

Alarmas: sonoras, disuasivas, via mail , por SMS. | EVOIUCION Ndl
Control de acceso, con identificacién y clasificacion

de permisos.

Deteccion de incendios.

tecnologia en sequridad

Cercos perimetrales electronicos.

Sistemas de control de rondas y protocolos de
vigilancia fisica.

Consultoria en seguridad y proyectos a medida.
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.y DVR PARA COUNTRIES Y BARRIOS CEHRADOS
Ij\\_r,l@ CINUD

series / FRODUCTD ARGENTIND

Servidor de CCTV Irstehgeme!ntegfadﬂenﬂedas N

Plataforma Linux :
25 cuadros en 4 cif en todas las cdmaras (PAL)
Un canal de audio por camara

Enlace con sistemas de control de acceso
Consola de monitoreo multiequipo
Almacenamiento 2 terabytes (ampliable a 12
terabytes)

Equipos Hibridos (camaras analogicas / IP)

tecnologia en sequridad

tecnologia en seguridad s.r.l.

Bulnes 439 - C1176ABG
Capital Federal - Argentina
Tel/Fax: (00 54) 11 5238-5553 /54 /58 / 59

info@tecnologiaenseguridad.com
www.tecnologiaenseguridad.com
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DVR

SK2000S/53

Soporta de 1 0 16 Canoles de video por ploca
100 Cwadres por segunde por ploc

1 Canal de Audia por PC

Expendible hasta 14 conales 200 (PS
Seporta y tontrala Demas [PTT RS485)
Soparta PSTN, ISDN, ADSL, LAN

y tonexiones Infernat

Resolwign 7687576 (PAL) y 640480 (NTSC)
SOLO 5K 2000 53:

Plooa B tonoles do vides 200 CFS (Tiempo Real)
Expendible o 16 Conales 400 (P5

CAMARAS .
?*-.---;__:f
L S
\ JU
TXN-C218 TEN-6131

(amarn estomco Extesior Camara doemo Inserior

el futuro esta de nuestro lado

Funcién Kight viskon outomdtise
24 iluminadores infrarrojos

CCD Calor 1/3 / 420 TWL

0.1 Lox (0 lux con leds) | 12¥CC

Coplor digiol Dia/Modhe
CC0 Cobar 1/3

420TVL / 1. Lex / 12WCC
Soporte para feche o pared

SK 2000 FB

Soporta de 1 0 4 Conales de video por ploco
50 Cundros por segunda par plom
Expondible hasta 16 (anales 200 (F5
Soporta y tontrolo Domos (PTI RS485)
Soparto PSTH, ISDH, ADSL, LAN

¥ tenexiones [mernet

Resslucién 3204240 / 3570288 | G40X480

SK 2000 F

Soporta de 1 o4 Canales de video por ploca
25 Cuadros por sequnda por placa

1 Comal de oudio por PC
Exponddible hevto 16 canoles 100 CP5
Soporta y contrala Domes (PTZ RS4E5)
Sopocta PSTN, 1SN, ADSL, LAN

¥ toneziones Inlerme!
Resobutibn 7687575 (PAL) y 640°480 [NTSC)

NUEVA LINEA DE CAMARAS Y DOMOS

il

siwe
-

"

"

NUEVA LINEA DE DVR STAND ALONE

TXN-6151 5
Camara Pinhole interior 5
Leate Imm de digmetro | % Fazi o,
(0D Cotor 14 = ;—_‘______ e

420 TVL /0.4 Lux £ 12 VCC

S JK 808
INALAMBRICAS : WIF 007 SK/ WF 1500 SK
Camora CMOS Color - BN Transmisor | Receptor de 150 y 1500 mi
Resoluciom 350 TWL Colog / B/N - NTSC [ PAL
Hlumireociom Minima 1 lux Maz, 200 mis (WF 007 SK)
lluminocitn Enfrarroja Hesto 5 mis {Salo B/H) M 1000 mes (WF 1500 5K}
CAMARAS PROFESIONALES

(L0 Codor 14
420 TYL /0.1 Lux / 12 ¥CC

Max. 1000 m




0CTOPUS PALATIND

Central micreprocesndn de 4 zona:

Central & zonos mizropr. |/ Automatizozian Central 2 zonas microprocesoda Actirac. Porciel o Tokal / forsa de: Comunicodor Digital pora
Unmador febeltnico / Zones Inalambricas Activor. Parcial / Memaria Disp. Aufivac-Desodivac. sonoro progr. Monitorea CID / UPEDOWNLOAD /
2 ronas temparizadas progromokles, Para tualgquier Central

Sonorizacion

»
DETECTORES BARRERAS
B |NFRARRDIOS _ INFRARROJAS
Cobleados e inalémbricos _— Doble hoz | Exterior
Doble Temaobogin 25-50- 75 - 100 - 150 més,
™a
Transmisos 4 conales Microproc
C4digo programable
= desde los toclos

.

Recepter Autocodigo Micraproc. Recepror Autocddigo Micropred
2 Conales / Solido Relay 4 Conales / Solida Rebay INFRARRDJAS
Misttiples boces | Exterior
Cobumnes de 4, 8 y 12 hoces
en 20y 80 mirs.

www.glm,com.ar

BK& VM -+820
Bawjablc L o Centrod Telefonico opta

para pequenns empresas

S5an Buenaventura 101 (B1833A0C)

Turdera - Buenos Aires - Argéntina

011, 4298, 4076 /011 . 4293 . 7653
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. Dahua Technology

Dahua Technology Co.LTD es un fabricante profesional en el rubro de seguridad y video vigilancia.

Durante los Gltimos 16 anos de desarrollo, Dahua Technology se ha especializado en la investigacion y diseno de equipamien-
tos de vigilancia de la mas alta tecnologia.

Tanto el hardware como el software son disenados en forma modular, con flexibilidad para diferentes configuraciones, malti-
ples escalas de aplicacidn y futuras expansiones.

Dahua tomd la delantera en lanzar al mercado un grabador digital de camaras de 8 entradas en tiempo real en 2002 y luego -
en 2003- un modelo de 16 entradas en tiempo real.

Actualmente, Dahua esta liderando la tendencia en desarrollo de grabadores digitales de video y se esta convirtiendo en la
marca numero 1 en China.

En 2006 el lanzamiento del teclado IF, los domos de alta velocidad, placas decodificadoras y servidores IP representan la estruc-
tura completa de seguridad y videovigilancia de Dahua.

En 2007 y 2008 todos los DVR se cambian para incorporar Discos SATA. Los domos y camaras IP son presentados al mercado.
En la actualidad Dahua es fabricante lider en seguridad y videovigilancia con considerable tecnologia y escala. Muestros pro-
ductos han aprobado las certificaciones de calidad 1S09001 y muchas otras internacionales como UL, CE, FCC.

Gracias al alto desempeno de nuestros productos, son vendidos en toda Europa, América y Japdn como también en Taiwan y
son ampliamente utilizados en diversos campos de aplicacién como bancos, seguridad publica, usinas de energia, edificios
inteligentes y transporte.

Investigacion y Desarrollo

Un robusto departamento de investigacion y desarrollo es esencial para poder innovar y acercarse a la excelencia. Dahua
posee mas de 800 ingenieros y cada ano invierte mas del 10% de sus ingresos en esa drea.

Dahua asegura la innovacion e implementacion de tecnologias en aplicaciones estructuradas embebidas, aritmeéticas de codi-
ficacion/decodificacion de audio/video y desarrollo de protocolos de red.

Todo esto le asegura el liderazgo en esta industria y garantiza el desempeno excelente de sus productos.

Estrategia de mercado

Orientado al requerimiento de mercado y manteniendo una cooperacion eganador-ganador» como objetivo, Dahua esta dedi-
cada continuamente a buscar expansion de mercado y promocion, desarrollando clientes internacionales para aumentar el
crédito v la reputacion de la marca.

Compartiendo los mejores productos, servicio e intereses Dahua y sus clientes creceran y seran mas fuertes juntos.

Servicio

Un perfecto sistema de servicio es la garantia para satisfacer la demanda de sus clientes.

Dahua ha establecido una red de servicio post venta sobre todo el pais. Personal altamente calificado provee el mejor y mas
rapido servicio a sus clientes.

Ademis, Dahua ha estado conduciendo la capacitacion para los ingenieros de servicio pos venta a través de seminarios realiza-
dos en el pais de sus distribuidores internacionales. La casa matriz, ademas, provee la capacitacion de servicio pos venta a los
clientes de todo el mundo.

Dahua ofrece servicio con caracteristicas especificas y provee soluciones profesionales de sistemas de seguridad y video vigi-
lancia para cumplir con todas las necesidades de sus clientes,

MNuestra Mision
Liderar la industria, servir al pais.

(€ S @ & 15090012000

h Dahua Technology Co., Ltd.
a " a 1187 Bin'an Rd,Binjiang Huangzhou Zhejiang 310053, China  Tel{86-571)8768 BE83, 28939666  Fax{86-571)8768 8815
gl E-mail:overseas@dahuatech.com  Websiteswww.dahuasecurity.com



New 960H & Full-D1 Series DVR

Dahua now launched a full ranig8

CPU and new code chip. It present
network performance.

DVR0404/0804/1604HF-S-E
4/86CH 960H 21U DVR

> 4/8/16ch video & audio

> H.264 & Dual-stream encoding

> Full channel 960H{960x576/960x480) realtime recording
> HDMILVGA & BNC cutput up to 1080P

=B SATA, 185ATA, 2U58

BF 960H SHHIIED 1

s the poWeriu

www.dahuatech.com

e
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Contact person: Ing. Gabriel R Pennella, Del Mate Amargao 1176, ltuzaingo, CF : 1710, Buenos Aires, Argentina, Tel: (5411) 4481-5475
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TECHNOLOGY

‘What's New? Just.DuaI-c_ore!’
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DVR0404/0804/1604HF-S
4/8/16CH Full-D1 2U DVR

= 47811 6ch video & audio

> H.264 & Dual-stream encoding

> Full channel D1 realtime recording

> HOMILVGA & BNC output up to 1080P

> 8 5SATA, 1 eSATA, 2 USB

DVR0404/0804/1604HF-L
4/8/16CH Full-D1 1.5U DVR

= 47811 6ch video & 4ch awdio

> H.264 & Dual-stream encoding

> Full channel D1 realtime recording

> HDMIVGA & BNC output up to 1080P

>4 SATA, 1 eSATA, 2 USB

DVR0404/0804/1604HF-A

4/8/160CH Full-01 1U DVR

> 478N 6ch video & 4/8/4ch audio

= H.264 & Dual-stream encoding

> Full channel D1 realtime recording

> HOMI,VGA & BNC output up to 1080P
> 25ATA, 2 USE



GRABACION
DIGITAL
DE IMAGEN

- ey

- Linea Completa: DVR - NVR - SVR - HD/SDI
- Mas de 30 Modelos en Stock Permanente
- 3 Anos de Garantia y Soporte Técnico Especializado

- Equipos Homologados en la Argentina OnVI F

- Software y Firmware Flexibles FULL MEMBER

Programa especial para DISTRIBUIDORES y MAYORISTAS

DAHUA Technology Argentina

Http:/'www.dahua.com.ar Administracion central:

Email: info@dahua.com.ar Del Mate Amargo 1176

MSN: ventas@bigdipper.com.ar Parque Leloir - ltuzaingo

Te: (+5411) 4481-9475 | 4977-6217 (B1715CXJ) Buenos Aires TECHNOLOGY



HD-SDI DVR

100% ngn Deﬁnlt G%ﬁ‘ f?‘h

DVR 404HD-S
4Ch HD-SDI 1080p 2U DVR

- 4Ch HD-SDI Video y Audio

- Codificacion H.264 Dual Stream

- Grabacion en tiempo real 1080p (1920x1080) todos los canales
- Salida HDMI, VGA y BNC

- 8 Puertos SATA, 1 eSATA, 3 USB

Big Dipper Technology LTD Argentina

Representante exclusivo de Dahua Technology

Hﬂp:_J'lfl.-:rww.bigdip_pcr.com.ar Administracion central: a hua
Email: info@bigdipper.com.ar Del Mate Amargo 1176

MSN: ventas@bigdipper.com.ar Parque Leloir - ltuzaingo TECHNOLOGY
Te: (+5411) 4481-9475 / 4977-6217 (B1715CXJ) Buenos Aires



Videovigilancia en FULL HD f

SD-6680-HD R e Al

PTZ 3D 18x Zoom

1.3 Mpx
#‘\ SIRIUS BLACK NVR

16/24/32Ch FULL HD

SD-6980-HD
PTZ 3D 18x Zoom DVR HIBRIDO
1.3Mpx 100mts IR NVR
#
i m Sensor de Imagen de CCD
* W
Big Dipper .
Technology

HD en Tiempo Real
7 0 7

Real Time

FULL MEMBER 1 sD Slot

64Gh
,bnt'la Es C‘,. Puarlos E/S
Compatible
Anos _

Big Dipper Technology LTD Argentina

Representante exclusivo de Dahua Technology

Http:_.ffv'frww.h'Lg_diqper.ccm.ar Administracién central: a hua

Email: infoi@bigdipper.com.ar Del Mate Amargo 1176
MSN: ventas@bigdipper.com.ar Parque Leloir - ltuzaingo TECHNOLOGY
Te: (+5411) 4481-9475 [ 4977-6217 (B1715CXJ) Buenos Aires



La nueva generacion de
grabadores digitales de CCTV

La mejor solucion de bajo costo

. Visualizacion en
I e 1280 x 1024

CYGNUS DVR Lite
AVR 400 / 800 / 1600

4 /8 /16 Entradas - 100 / 200 / 400 FPS

H.264 - Dual Stream

10 Bit ADC - Dual Stream

day {
@ Modo Dia / Noche

(

1a
n’t Esc.r,
3 - . Playback
Anos
3 A
j. -1@-@
W Muti - OS
Compatlble A -
*
Big Dipper Technology LTD Argentina .
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mail: info@bigdipper.com.ar - -
MSN:venta?@gigsfpper.cum.ar E;:iitisztgﬁulg:gu BIQ DIPPET

Te: (+5411) 4481-9475 [ 4977-6217 (B1715CXJ) Buenos Aires Technology



La nueva generacion de
grabadores digitales de CCTV

Mas Tecnologia y Mejor Imagen

1920 x 1080
Visualizacion en Full HD
con Anti-Alias

""""

CYGNUS DVR Pro
DVR410 / DVR810 / DVR1610

Full D1 - 2 SATA - 1 eSATA - HDMI - VGA - SPOT

*
o
* g[ﬁ[ 400 FPS

Blg Dipper MY 10 Bit ADC - H.264
Technology &

Triple salida de monitor
‘b ‘3““3 E SC’
©)
Busqueda Inteligente
5\ W '@ Muti - OS
L3P«

Big Dipper Technology LTD Argentina Powered By
Http:/f'www.bigdipper.com.ar Administracién central:

Email: info@bigdipper.com.ar Del Mate Amargo 1176

MSN: ventas@bigdipper.com.ar  Parque Leloir - ltuzaingo TECHNOLOGY

Te: (011) 4481 9475/ 4977-6217  (B1715CXJ) Buenos Aires
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Cdmara de Red/Full HD 3MP Codificador
de 4 canales
(Soporta Full HD)
T,
o
SNB-TODD SNV-T08D SMNO-TOED SND-TOEIF SPFE-400

samsung-security.com
sales.latin@samsung.com

Monitor LCD
die 22" Full HD

_d

SMT-2231

CMS

MNET-i wirwar

NVR Embebido (Grabacion Full HD/3MP)
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SAN-8450/0250 (B4CHG2CH) SRAN-1670D (16CH)
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Comunicadores Pegasus de 3i 28.Intelektron en la Cumbre Alex Leey Elisa Hsu 44.X-28 Alarmas
Gerencial ALAS 2011. entrevista a Sergio Caride,
SF Technology SoftGuard, capacitacién por Directivos de Aver Director Comercial
e-learning
48.Netio S.R.L.
32.ElectroSistemas, nueva entrevista a Antonio Prado,

sucursal en Cérdoba Director Técnico
Microcom, mds beneficios
para sus clientes

X-28 Alarmas, Lineup 2011

52.Microcom Argentina
entrevista a Maria Inés Tornati,
Gerente de Marketing

36. Alarmas del Centro
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profesionales de seguridad aplicacion de normas NFPA
Integridad, eficacia y servicios certificados La seguridad como valor
Por José Maria Piscione, diferencial
Chairman 2011 Por Ing. Eduardo D. Alvarez,
Capitulo ASIS 215 de Argentina Director de EDAR Ingenieria

.productos .ademas en este nimero
116.Cdmara IP 8162 de Vivotek Videovigilancia urbana con Vigilancia con video IP 100. CEMARA
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116. Reloj electrénico para

control de horario REI IN-2 de En Sierra de la Ventana Por Oliver Vellacott, Director 192. marketing —
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Por Augusto Berard

198.archivo
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MiTo de Alse Argentina = /\ S en seguridad
| e 172
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136. Monitoreo vehicular
por GPS OverRoute




criempo de
respuesta lento?

Mo con las soluciones en comunicacion
via GPRS de DSC y Sur-Gard

¥a sea que se trate de transmision o recepcion de
sefales de alarma, DSC vy Sur-Gard ofrecen mejores
tiempos de respuesta de comunicacion.

Los comunicadoras de alarmas inalambricos GSM/GPRS
utilizan el canal de datos GPRS de la red GSM para
asequrar la comunicacion de eventos de alarma de
manera econdmica, confiable y de alta velocidad,

Los receptores Sur-Gard, con su tecnologia avanzada,
son los mas ampliamente utilizados por las estaciones
de monitoreo de Latincameérica por varios motivos. Uno
de ellos es la tecnologia patentada AHS (Handshake
Automatico) de Sur-Gard que realiza una cantidad de
funciones de monitoreo y responde rapidamente a las
senales entrantes desde multiples cuentas,

Comunicacion inalambrica de alarma de alta
velocidad y confiable, por los expertos en la
industria.

Para informacid o5 0 cualquler otro producto DSG,
por favor contacte a su g ante de Venias local de DSC o
visitenos en www.dsc.com




SIEMENS

Calosd en deleccrorn
oe mcencio

DETECTOR DE HUMO INTELIGENTE
- Capacidad de medicion de sensibilidad
remota.

- Detectores de autocomprobacidn
completan diagnésticos cada 4 sequndos
- Camara limpiable,

- Disefio de bajo perfil.

Soporta compensacion ambiental
automatica por software,

Sirenas y sirenas con estrobo
- Ofrece 4 valores de candela de
estroboscopio seleccionable -15/75, 30/75,
750110,
El estroboscopio solo opera en modo
sincronico o no sincronico.
Sirena de tono estable o temporal (92 dB a
10 pies - tipico) con corriente de sirena de
18 mA,

MTHMCEA

TEL: (54 11)4852-1333

FaZ25U0

Central inteligente de incendio de 1 lazo tipo A, o 2 lazos tipo B. Cuenta con capacidad

para 252 dispositivos. Manejo de extincidn a través de modulos supervisados. Cuenta

con la posibilidad de incorporar comunicador digital para comunicacion con estaciones

de monitoreo (en contact ID). Posee display de B0 caracteres y memaoria de los dltimos

2000 eventos. Hasta 6 amps para salidas de sirena.

DETECTOR TERMICO INTELIGENTE
- Disefio basada en microprocesador.

- Regimen de aumento de temperatura y
temperatura fija.

- detector de alta velocidad y tolerante a
faklas.

- Estado del detector indicado mediante
LED multicolor.

Se monta dentro del gabinete F5-250,
directamente sobre la placa madre.

toda la programacion se hace como parte

Hl3-5/0

Avisador Manual

doble accidn.

www.tellexpress.com.ar

AERDSDOL TESTER
OE HUMD

DETECTOR DE HUMO FOTOELECTRICO
- Tecnologia FirePrintTM para distinguir entre
fendmenos engafosos ¥ un incendio verdadera,
- Faciimente programable para coincidir con
perfiles de riesgos especificos, desde of panel de
control.
- Informe de pre-alarma basado en el perfil de
incendios seleccionados.
los detectores realizan diagnosticos completos de
autocomprobacion cada 4 sequndos.
- Camara de campo limplable.

- Dperacion a dos hilos.

Transmisor digital para comunicacién
de alarma.

- Cuatro cuentas de monitoreo

distintas disponibles.

- Dos lineas telefonicas disponibles,

- Informa en 8 formatos de comunicacion
convencionales,

- Dispone de prueba automatica cada 24 hs.

F5-TACT |

Seguinos en Facebook
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T L - '5 ﬂ Comunicador via TCP/IP solo domiciliario,

compatible con la linea PowerSerjes.

- A S _‘-l. . _... .
L T
1‘.
; : : (F e
Comunicador via TCP/IP. compatible con L ; n n
cualquier panel que comunique via Contact- 1D T

con DMTF.

Comunicador via TCP/IP. compatible con los Modulo de comunicacion doble via

E ﬂ paneles PC1832 PC1864 Y MAXSYS, permite IP{primario/secundario) compatible
T L = E hacer up-download por internet por PC- Link con PC1832/PC1864,
permite up/ downolading via IF.

TL-2B56S

Modulo de comunicacion doble

via IP/GPRS (primario/secundario/
terciario) compatible por PC- Link
con Sistema inalambrico Alexor, permite |
up/ downolading via IP y GPRS.

DSC y SURGARD le ofrecen una linea de comunicadores pensada
L -E E ﬂ ES en aumentar dos puntos claves en una estacion de monitoreo:
los medios de comunicacion redundante y un aumento en la

velocidad de transmicién de eventos.

g 65 2065

moadulo de comunicacion GPRS (primario/
secundario) compatible por PC- Link con
sistema inalambrico doble via Alexor.

LT i Y

.Buck up Celular,
por GSM y GPRS,
GS-3055-Gl,
850 - 1900 MHZ,

Modulo de comunicacion doble
via IP/GPRS (primario/secundario/
terciario) compatible por PC- Link
con PC1832/PC1864, permite

up/ downolading via IP y GPRS.

Nuevo servicio!

Entrega puerta a puerta
Zona Rosario y Gran R

Para mayor informacion comunicarse
con Emiliano Franco
I

ili fran

Dpto. de Marketing / Carolina Porto / carolina.porto@tellexpress.com.ar




.nota de tapa

Alianza estratégica entre SF Technlogy y 3i Corporation

costos, lo que redunda en mds beneficios para los usuarios.

El mejor comunicador
al precio mas conveniente

S F Technology S.A. es una
compafia argentina que
nace fruto de mas de unadécada
de experiencia de sus asociados
en el profundo conocimiento
del mercado de la seguridad
electrénica. Es distribuidor au-
torizado de Honeywell Security
and Custom Electronics para la
Argentina, Rosslare Security pro-
ducts y 3i Corporation.

Su principal objetivo es satisfacer
las necesidades de los instala-
dores e integradores de equipos
en el drea de seguridad electré-
nica (intrusion, control de acceso,
CCTV e incendio) y asesorar a
sus clientes en la eleccion del
equipamiento que mejor se
adapte a sus necesidades y ca-
pacitarlos en su manejo y pro-
gramacion. De gran importancia
estambién brindar un excelente
servicio de postventa, lo cual la
distingue como una empresa
de servicios y no como un sim-
ple proveedor de equipos.

3i Corporation

La compania fue fundada en
2002 con el objetivo de ofrecer
soluciones innovadoras en el
area de recoleccién de datos
que permiten recabar cualquier
tipo de informacién, transmi-
tirla y presentarla a través de
Internet. Su trabajo concibe
una vision diferente de la red
mundial de computadoras: In-
ternet deja de transformarse
en un mero entretenimiento
o unaforma de efectuar pagos
para ubicarse entre los medios
mas importantes de transmi-
sidon de la informacion, cual-
quiera sea su tipo o destino.
Inicialmente, 3i Corporation,
era una empresa dedicada al
software, para todo tipo de
aplicaciones y no exclusiva-
mente para seguridad y, luego,
comenzd a desarrollar equipos
Jpara comunicacion de alarmas.

La idea basica es garantizar la
seguridad de la transmisién de
los datos, adecuando los equi-
pos para que transmitan en for-
matos digitales. Cuenta con una
linea de productos totalmente
innovadores y un plantel alta-
mente calificado y experimen-
tado afin de atender al mercado
con lamaxima dedicacién. Entre
sus metas esta la constante evo-
lucién de sus productos a través
de soluciones innovadoras,
compuestas por hardware y
software que, con el auxilio de
Interet, puedan solucionar pro-
blemas y disminuir los costos
de procesos en dreas como te-
lemetria, proteccién patrimonial
orastreo, entre otras.

Enla actualidad, 3i Corporation
lleva mas de 100.000 productos
vendidos en paises como Brasil,
Argentina, Bolivia, Chile, Co-
lombia, Ecuador, Paraguay, Perd,
Meéxico, Portugal y Espana.
Para 3i, la capacitacion de su
personal y sus clientes es una
constante. Por eso, continua-
mente esta proyectando semi-
narios y charlas en los paises en
los que esta presente. En Ar-
gentina, a través de SF Techno-
logy, la empresa organiza en-
cuentros cada vez mas centra-
dosen la parte técnicay no tan-
to comercial, en las ciudades
importantes del pais, como Cor-
doba, Mendoza y Rosario. Ade-
mas, el contacto directo con los
clientes es una valiosa fuente
deinformacion, que contribuye
a mejorar sus productos, ha-
cerlos mas sencillos y con mayor
numero de funcionalidades.
José Teofane, Business Ma-
nager de 3i Corporation, acer-
ca del futuro de las comunica-
ciones, expresoé que en todo el
mundo se “migrara de la linea
telefénica convencional a In-
ternet, es algo inevitable. Esta-
mos en los inicios de esta tec-

" rnds’ comar

La alianza entre SF Technology y 3i Corporation, empresa lider en monitoreo de alarma

via GPRS y Ethernet, propone un salto tecnoldgico a sus clientes con una mejora en los

nologia, convirtiendo de a poco
la comunicacién analégica en
digital y agregando mas segu-
ridad en la comunicacion’.

La comunicaciénya no solo es
aplicable a la transmision de
eventos para alarma, sino que
otros servicios y funcionalida-
des estan migrando también
hacia esa tecnologia.”En nues-
tro caso -adelanta Teofane-ya
estamos desarrollando equipos
para control de rondas, arresto
domiciliario, control de acceso
y seguimiento vehicular con
entradas para 4 cdmaras, todos
con comunicacién de datos
por GPRS y/o 3G, aprovechan-
do las opciones que estas tec-
nologias ofrecen, entre ellas la
seguridad de los datos trans-
portados y su bajo costo para
los usuarios”.

“Buscamos siempre las mejores
opciones para nuestros clientes,
convertirnos en sus socios es-
tratégicos para hacer crecer sus
emprendimientos. Por eso es
que trabajamos con las primeras
marcas, de tecnologia de punta
y funcionamiento probado en
los mas disimiles entornos y
siempre con éptimas presta-
ciones’, expresd Marcelo Pérez
Gerente Comercial de SF Tech-
nology, acerca delaalianza con
3i Corporation.

“Le damos mucha importancia
a la capacitacion de nuestros
clientes en todas las lineas de
productos y marcas a las que
representamos. Y si bien co-
menzamos generalmente con
charlas mas orientadas al seg-
mento comercial, luego vamos
profundizando en temas tec-
nolégicos. Esto lo realizamos
en seminarios o a través de
nuestra pagina web, donde se
pueden encontrar, por ejem-
plo, videos con cursos para ca-
da producto y sus respectivos
manuales’, explicé Pérez »
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make.believe

CAMARAS DE SEGURIDAD HD SONY
SERIE

Excelente calidad de imagen Full HD, soporta H.244 a 30 CPS =

lluminadores IR Incorporades, auto-adaptables »
a la distancia del objetivo enfocado

Caplura claramente objetos en la oscuridad ™
hasta 15 metros de distancia

Unicas con capacidad de andlisis inteligente =
de las imégenes deniro de la camara

IPYELA.

Para mas informacién visitanos en
www.sonypro-latin.com

NUESTRAS SOLUCIONES DE VIDED SEGURIDAD YA ESTAN DISPONIBLES A TRAVES DE NUESTROS INTEGRADORES ¥ DISTRIBUIDORES:
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Honeywell

ACCESS SYSTEMS

+NetAXS-123

Control de Accesos Autonomo
de 1, 2 o 3 Puertas

TECHNOLOGY
Honeywell

Security products dealer

- B3

SF TECHNOLOGY S.A.

MNetAXS-123 es una solucidn de control
de accesos independiente, compacta y
muy completa a nivel de funciones.

Se puede instalar y gestionar facilmente
a través de un navegador web y sin
necesidad de conexidn a una

T L
- red o a Internet.
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Honeywell

SECURITY

*VISTA 48 LA

Un panel...
infinitas posibilidades

Honeywell, lider mundial con
mas de 70 afios en el mercado,

ofrece una amplia gama de

=i ET tecnologias, con paneles de alarmas

Er'_'_ gue van de 4 a 250 zonas v

® £1645P i toda su gama de accesorios de
:‘Eﬁfn‘:’eﬁz i la més alta prestaciones.

Exp. de 4 zonas y | relé

I H 'I|_ . 6271CS

! Pantalla tactil
grafica color
alfarumérico (Espaniol)

o Vista ICM
Mbdulo de conexidn
a Intemet )
Permite controlar
el panel via web ::
e 5270 —
Pantalla tactil
grafica (BN
Sequridad,
m centro de mensajes
-= .
- - [ ¥ i =
[ =) E = = F . E
= D B8 — ===
. ® G150RF = =1
* 61485P d Receptor e
Teclado LCD inalérnbrico =
con pa{ab_ras Teclado LCD
fijas {Espariol)

infogsf-technology com - www sf-technology .com
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SoftGuard Technologies

Capacitacion e-learning a clientes

Luego del éxito obtenido en los distintos cursos que la compahia dicta desde 2008, se suma
ala oferta de capacitacion el nuevo curso E-learning enfocado en el procedimiento integral de

eventos de alarma por parte del operador.

A partir del éxito obtenido en los cursos presentados desde
2008, “Introduccion al monitoreo de alarmas”, “Herramientas de
soporte y conectividad remota” en 2009 y “SQL Server motor de
base de datos” en 2010, la empresa SoftGuard Technologies
decidié avanzar y ahondar con una oferta mas amplia y reforzada
de contenidos para toda su cartera de 3.000 usuarios operativos
en todo América y Europa. Por este motivo, desde octubre de
2011, se realizara el lanzamiento de nuevos cursos que se suman
alos ya activos mediante el sistema de E-learning / educacion a
distancia.

El E-learning permite al alumno cursar sin presencia fisica,
estudiar en sus tiempos libres y exigirse para cumplir las metas
que el capacitador leimpone a través de exdmenes de evaluacion
multiple choice, que luego seran accesibles al empleadory que
fundamentaran las decisiones que el mismo tome.

Todo usuario de SoftGuard en Plan de soporte activo, podra
inscribir la cantidad de cursantes que desee en estos nuevos
cursos de forma totalmente gratuita mientras su plan de soporte
permanezca activo.

Detallamos debajo las nuevas temdticas a tratar, las cuales
estan dirigidas especialmente al procedimiento integral de
gestion por parte del operador en la estacion central de monitoreo,
definiendo su rol, modelando su comunicacion, indicando ac-
ciones concretas y reaccion oportuna ante los distintos acon-
tecimientos de tu labor diaria.

« Médulo 1: Comunicacion telefénica para operadores de alarmas:
incluye habilidades de atencion telefénica, qué decir y qué
no, qué no hacer, cdmo preguntar, cémo dejar un mensaje
eficaz, caracteristicas de clientes.

« Médulo 2: Gestidn de conflicto: incluye gestién para la atencién
de reclamos, manejo de quejas, cémo responder ante una
ofensa, cdmo comportarse frente a discusiones.

« Mddulo 3: Atencion de alarmas/gestion de evento de Asalto/Pé-
nico: identificar cuando el cliente esta ante una situaciéon de
amenaza de su vida y/o bienes personales o de terceros. Pro-
cedimientos para clientes comerciales, residenciales. Determinar
situacion de falsa alarma de panico, situacion de evento real
(confirmado).

Mads informacién: info@softdemonitoreo.com

Intelektron en Panama

Presentacion en la Cumbre Gerencial ALAS 2011
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« Médulo 4: Atencién de alarmas/gestién de evento de Incendio:
como proceder en caso de eventos de incendio. Las distintas
situaciones que pueden ocurrir y como actuar. Determinar si-
tuacion de falsa alarma de incendio, situaciéon de evento real
(confirmado). Manejo de situaciones de gravedad.

« Médulo 5: Atencién de alarmas/gestion de evento de Emer-
gencia Médica: procedimiento ante eventos que requieran
intervencion ante una descompensacion fisica en el lugar pro-
tegido. Determinar situacion de falsa alarma médica, situacion
de evento real (confirmado). Cémo proceder ante falta de res-
puesta, situaciones graves, emergencia de vida.

« Médulo 6: Atencion de alarmas/gestion de evento de Robo/In-
trusion: ante qué situaciones se puede presentar este tipo de
alarma, como deben gestionarse, cdmo comunicar este evento
al cliente (seleccién de palabras a utilizar en el dialogo), cdmo
determinar falsa alarma de robo, qué procedimientos realizar
en caso de no respuesta, situacion grave o dudosa y robo real
(confirmado).

« Médulo 7: Atencién de alarmas/gestion de evento de cancelacion
después de evento Robo/intrusion: Cémo proceder ante la
recepcion de este tipo de evento, como atender situaciones
donde no responde el cliente, situaciones graves y cancelacién
después de un evento de robo real (confirmado).

« Mddulo 8: Control de horarios: como entender la mecanica en
la que se generan este tipo de eventos, qué clientes estan
afectados a este control, cdmo gestionar eventos de no activo
aun, activacion fuera de horario, no desactivo ain y desactivacion
fuera de horario. Qué incidencia tiene los dias festivos en el
control horario. Cémo hacer correcciones en las rutinas de
control en acuerdo con el cliente.

« Mddulo 9: Eventos técnicos: ante qué situaciones técnicas se
generan este tipo de sefales, como proceder correctamente,
cdmo realizar pruebas primarias con el cliente y, en caso de
confirmarse el inconveniente, derivar al area técnica para su
resolucion.

« Médulo 10:Reporte de alarma a autoridades (ejemplo: servicio
policial 911): protocolo de constatacion de incidencia, criterios
de verificacién, mecanismos de control y mejora continua.

Los dias 18 y 19 de agosto pasados se
desarrollé con gran éxito la Cumbre Ge-
rencial ALAS 2011, en la ciudad de Panama.
El evento estuvo enfocado, como es ha-
bitual, en gerentes de empresas de Se-
guridad de América Latina, para que se
rednan, debatan e intercambien expe-
riencias en un ambiente enfocado y de-
dicado al sector.

Dentro del cronograma de conferencias
de la Cumbre, se presenté un caso de
éxito en la region: Marcelo Colanero,
Presidente de Intelektron, expuso su

experiencia y trayectoria al frente de la
empresa fabricante lider en Argentina,
compafia que esta rdpidamente expan-
diéndose a toda Latinoamérica.

La disertacion giré entorno a los origenes
de laempresa que, con perseverancia, tra-
bajo y disciplina logré posicionarse, hace
ya veinte aios, como un referente principal
del sector de la Seguridad Electrénica. Du-
rante la disertacion se planteo, desde dis-
tintos aspectos, los desafios que se pre-
sentan al frente de una empresa, con sus
aciertos y errores, logrando un clima trans-

parente y emotivo, generando empatia
entre los empresarios y gerentes.

En paralelo a las conferencias, se realizd
una zona de stands con empresas expo-
sitoras de toda la region, donde Intelektron
también estuvo presente con su oferta
de productos y servicios.
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Av. San Juan 4156 (1233) CAB.A. con el 5G LOGGER las cuales digitalizan las comunicaciones y

’ las almacena en formato comprimido MP3
Tel.: (54.11) 4136-3000 - Supenvision de los operadores en cuanto a atencicn del cliente;

info@softdemonitoreo.com respeta, cordialidad, léxico acorde y resoludion efidente de la
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-Cada una de las grabaciones obtenidas son relaconadas al chentey
evento de alarma que dio origen a la comunicacin para su posterior
busqueda, la cual se resuelve de manera muy simple y rapida.

www.softdemonitoreo.com




CAMARAS CCD - DOMOS DE ALTA VELOCIDAD - LENTES FIJAS Y AUTOIRIS - BALUNES UTP - ACCESORIOS DE INSTALACION

DVR serie VTK

SK-BB0O0-HS:

4, 8, 16y 32 canales de video
H.264 - Salida AV / VGA - LAN

Placas DVR serie KDC

LT
]

KMC-4400 / 8800:
& v 16 canales de video
100 y 200 cps - software DigiNet

Placas DVR serie GV

G-500 / BOD / 900 / 1480:
16y 32 canales de video
100, 200 y 400 cps - software 8.3

Enlaces de audio y video

TC-T00H / 5000H:
Enlace 1.2GHz de 30 y 300mis.
Opcional antena tipo yagui 12dBi

Balunes UTP simples

UTP-10X-P:
Transceptor pasiva de 300mis.

Conexidn con bormera a presidn

+ SHOWROOM + STOCK + ATENCION PERSONALIZADA +

DVR serie NETVISION

'BE
DS-7100-HT:

4, 8y 16 canales de video - LAN
H.264 - Salida AV / ViGA / HOMI

DVR uso vehicular
mm

KD-206 / MD-402:
2y 4 canales de video - 25 cps.
Resolucion 01 - H.264 - 50 card

Equipamiento Full D1 para Sequridad Bancaria

SK-5216AV:

16 canales de video

400 cps - software CMS
Visualiza, graba y transmite por

CP-9601V:

Camara CCD 1/3” Super HAD
650 TVL colory 700 TVL BN
WOR (Wide Dynamic Range)
Compensacian de contraluz ideal

Accesorios de video
OC-401 / CV-102 / V-104;

(uad calor PIP - Conversor VGA
Distribuidor de video miliple

Balunes UTP maltiples

oy

evrrred

UTP-B0X-P:
Transceptor pasivo de 300mts,
Congxian con bornera o piglail

LABORATORID + PRODUCTOS

cumple Resolucidn A-
5136

OG-4208HF / DG-4216HF:

& y 16 canales de video

200 vy 400 cps - software CMS
Visualiza, graba y transmita por

Lentes fijas y varifocales Al

CP-xx16F; 2.8, 4,6, 8, 12, 16mm
CP-3580AV: Alde 3.5 a Bmm
CP-2812AV: Al de 2.8 2 12mm
CP-0550AV: Al de 5 a 50mm

Balunes activos simples

-

UTP-101AT/AR:
Transcepior activo de 1200mis.
Alimentacidn 12V DC/AC

Mini camara DVR

KO-102:
Litra compacta y portati
Incluye memaria 50 4Gb

Placas DVR serie NV

DS-4100HEG | HF:
8 y 16 canales de video -+ audio
CIF / 4CIF / D1 - 25 cps - H.264

Capturadores OVR

V-B000 / USB-DVA:
4, 16 y 32 canales de video
25,100 y 200 cps - USB 2.0

Adaptadores y coneclores
veif \*
o =0 P

AD-001 / CAB-001 / CON-001:
Adaptadores BNGC y RCA
Conectores / patch BNC & plug

Balunes PoE y PVD

! ?
UTP-101PoE / 901PV:

Combina Video, Datos v Power
Transmite 24Vac - recibe 12Vec

= LA MEJOR OPCION EN CCTV

Capital Federal y Gran Buenos Aires
ventas@electrosistemas.com.ar
(011) 4713.8899 / 4713.5550

Zona Cuyo, Cardoba y Litoral
ventas.cha@electrosistemas.com.ar
(0351) 425.1867 / 15.594.8788



CAMARAS IP - DOMOS ANTIVANDALICOS - ENLACES DE VIDED - GABINETES Y SOPORTES - FUENTES DE ALIMENTACION

Camara PTZ con infrarrojo LASER de 200mts.

JM-612-1R:

Resolucion 550 TVL

Lente zoom da 36:x

[nfrarrojo LASER de 200 mis

Anti Explosivo ( Exd Il CTE)

Anli Comosion (Stainless Steel)
Resistente al agua (IPGE6 y NEMA 4X)
Camara térmica de 6402480

A prueba de disparos (.45 ACGP)

Camaras BOX Camaras WOR

CP-93205 / 5% / H:
Resolucion 420 / 480 TVL
Dia / Boche - 12VDC o 24VAC

Domos fijos de interior
CP-B420H / HF:

Resolucidn 420 TVL - DiaNoche
[luminadar infrarmojo de 15 mis.

Domos de alta velocidad

14

JK-5807 / JK-2100:
Resolucion G0 TVL - zoom 370x
Velocidad de paneo 300°/seq.

CP-95208 / 9601V:
Resalucion 600 TVL - HLC/WDR
08D - Reduccion de ruido 3D

Domos fijos antivandalicos

JB-83208 / 83505:;
Resolucion 480 TVL - IR 15 mits.
Lente varifocal de 4 2 9 mm

Domo de baja velocidad

PT-208:
Resalucian 480 TVL - zoom 3x
Opcional kit de control remaoto

Camaras con IR Camaras con IR
- -
€ -
CP-73205 / 63308 / 63205: CP-6250S / 62205 / G420HS:
Resoluckin 480 TVL - 4 a Bmm Resolucion 420 TVL

Huminadar infrarrojo 50 a 80 mis. lurninadaor infrarrofo 10 a 25 mis

Camara 700 TVL WDR Varifocal con Infrarrojo

< S .
CP-7620V: e -
Resolucion 700 TVL _—
Lente varifocal de 4 a Smm
Numinador infrarojo LED array B0 mts.
WOR (Wide Dynamic Range)
HLC - Compensacion de luz de frente (faros vehiculares)
Control magnético exterior da foco y zoom
Excelente resistencia a la intempene IPG7
Brazo incorporado con alojamiento del cable

Camaras lente pinhole
q

CP-208 / PIR:
Resolucion 420 TVL - con audio
Opcignal oculta en PIR + IR 10m,

Teclados de control PTZ

JK-2002 / JK-200%5:
Conexidn via RS-485
(pcion de integracion a PC-OVA

Camaras IP con WiFi

. 8

NVC-900:
Sensor de video 420 TVL
VGEA 640x480 - WiFi B02.11b/g

Accesorios para RS-485

C485-1/ C485-4:
Conversor de profocolo
Hub 485 - Protector sobretension

+ EXPEDICION + INNOVACION + PRECIOS COMPETITIVOS + INMEJORABLE UBICACION = LA SERIEDAD DE SIEMPRE

Electrosistemas de Seguridad SRL
Laprida 4034 - Villa Lynch - Buenos Aires
www.glectrosistemas.com.ar
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Microcom

Mas beneficios para sus clientes
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El distribuidor mayorista anuncié un programa apostando al crecimiento de sus operaciones y de
sus clientes. El mismo empezd a funcionar durante julio y se exigen requisitos menores que

en los bancos, con una tasa mds accesible.

El distribuidor mayorista Microcom anun-
Cié un nuevo plan de financiamiento para
sus clientes, con el objetivo de ofrecer
otras oportunidades de negocios. La firma
permitird financiar operaciones a 120 dias,
con cupos limitados.

Desde laempresa explicaron que laidea
de crear un proyecto de este tipo surgid
a partir de la evaluacion de las necesidades
del mercado caracterizado por la escasez
de financiacion en plazos superiores a los
30 dias.

Con esta iniciativa, Microcom ofrece a sus
clientes la posibilidad de acceder a un plazo

Electrosistemas de Seguridad S.R.L.

de 120 dias directos para cumplir con sus
requerimientos crediticios. A través de esta
herramienta, creada y administrada conjun-
tamente con una firma de consultoria y au-
ditoria de dase mundial, se otorgan facilidades
de pago con menos requisitos que los bancos,
con una tasa mas accesible.

Este plan tiene como objetivo permitir la
concrecion de proyectos medianos y gran-
des, y funcionara con todas las marcas que
comercializa el mayorista. Los montos que
se manejaran se aproximan a los 20 mil
ddlares, con un pago Unico a 120 dias.
Todos los clientes que quieran acceder a

Nueva sucursal en Cordoba

Lo que se inicié como un proyecto, hoy
es una realidad: Electrosistemas de Se-
guridad S.R.L.inaugurd, el 1 de septiem-
bre, sucursal en Cérdoba. El evento fue
presenciado por invitados especiales, quie-
nes luego disfrutaron de la cata de selectos
vinos y se deleitaron con menus tipica-
mente regionales de la zona. La nueva
sede estd ubicada en la Av. Juan B. Justo
2236 de la Capital provincial y es una
muestra mas del crecimiento de la em-
presa, que se destaca en el mercado del
CCTV nacional desde hace mas de 10
anos, con 5 aios especificamente de pre-
sencia en Cérdoba.

Una atencién mas cercanay directa, ade-
mas de la posibilidad de entregas inmediatas
enforma local, es lo que hoy ofrece lanueva
sucursal. Este nuevo punto de venta refuerza

la presencia de Electrosistemas en la region,
ya que hasta ahora la empresa lider en
CCTV atendia a sus clientes en esta ciudad
através de su representante.

Durante la reunion, el gerente de ventas
regional, y flamante socio de la empresa,
el Sr. Luis Telleria, realizé la apertura del
local, augurando éxitos al resto de los pre-
sentes, participes de este nuevo empren-
dimiento.

“Nos enfocamos a la tarea de llevar todos
nuestros servicios de valor agregado a los
clientes mas alejados, con el compromiso
de servicio enfocado en sistemas eficientes
y de calidad para beneficio del sector pro-
fesional del CCTV en general’, expreso.

Los actuales clientes han visto con buenos
0jos este proceso de apertura. Segun el
Ing. Roberto Junghanss, las expectativas

X-28 Alarmas

estafinanciacion, deberan contar con una
calificacion de riesgo aprobada para tal fin.

O

o) SISTEMAS
e’} EMAS

han sido superadas porque la afluencia de
clientes se ha duplicado; asi que la acep-
tacion es alta. "Definitivamente expandirmnos
en el interior fue un acierto', subrayo.

La apertura de la nueva sucursal es una
clara sefal de que los directivos estan
apostando y confiando en esta zona del
pais. Los gerentes de la entidad incluso
anunciaron la decision de -en breve- ha-
bilitar otras tres sucursales en puntos es-
tratégicos. Entre ellos, un nuevo local en
el centro de la ciudad de Mendoza y otro
en la periferia de Rosario.

“Esto es mas que una apuesta. Creemos
en esta regién, creemos en el paisy en su
principal recurso, que es el sector de la
seguridad electrénica. Por todo esto, es-
tamos ampliando nuestra presencia en
la zona', justificd Junghanss.

Lineup 2011

X-28 Alarmas, empresa nacional fabricante
de productos y sistemas de alarmas vehiculares
y residenciales, llevé a cabo el 8 de agosto la
presentacion de su nueva linea de productos:
la lines de Central MPHX, un nuevo concepto
en monitoreo de alarmas.

El evento se llevé a cabo en el Salén Buen
Ayre del Hilton Buenos Aires, ubicado en Puerto
Madero, el dia en que la empresa cumplié 27
anos de presencia ininterrumpida en el mer-
cado. Directivos y personal de X-28 compar-
tieron la jornada con clientes, amigos e invitados

especiales, que cerraron la velada con un coctel
y un show en vivo de Javier Calamaro.

La jornada comenzé con una breve presen-
tacion de X-28 como empresa, a cargo de Sergio
Caride, Director Comercial de la firma, quien
luego de la introduccién presenté a los oradores
de la jornada, encargados de dar a conocer a
los presentes la nueva tecnologia y las capaci-
dades de la novel linea de productos.

Finalizada la presentacién, llegé el momento
delos festejos y de compartir entre los presentes
el lanzamiento en un clima de camaraderia.
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Alarmas .

Incendio .

CCTV .
Control de Acceso .

Telefonia y Porteros

Aut. de portones ..
Computacién

Alarmas de auto .

Accesorios varios

Tel.: (+54 11) 4627-5600 - Nextel 183*1219
Casullo 229 (1708) Mordn, Buenos Aires
e.mail; info@alastor.com.ar

MSN: soportealastor@hotmail.com
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,Panther

Siera presenta su nueva linea Panther para vigilancia y monitoreo remoto.
Equipos DVR y Camaras, especialmente disefiados para cumplir con las exigencias actuales
de seguridad en Bancos, Oficinas, Aeropuertos, Comercios, Industrias y otras instalaciones,

para aplicaciones individuales, redes LAN o a traves de Internet.

www.sieraelectronics.com

Distribuidor ,' _J‘f -3 Wenceslan Tegerma 2293, X500Z8HM, Aho Alberdi, Chrdaba, Argentina,
Auvorizado: [~ ‘-‘J Tel (0351] 483-3 748 - 488-0430 / ventas@alarmasdelcentio.com
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Anko-Tech Co., Ltd., con sede en Shenzhen, China, es una empresa de alta tecnologia especializada
en la fabricacion y venta de productos DVR con sucursales en Taiwan y Hong-Kong
y una moderna planta de SMT en China continental.

En los iltimos afios, la empresa desarrolld con éxito productos como tarjetas de captura de video, grabadora de
video digital incorporado y decodificador. Cuenta con amplia experiencia en el desarrollo de hardware
y con un sistema de garantia de calidad a gran escala.
Todos los productos tienen certificacian 1509001 e 1S02000, por lo que la compaiia puede garantizar
s calidad y satisfacer la demanda de mayor rendimiento a precios competitivos.
Asimismo, se mantienen vincules de cooperacién tecnligica con empresas de
fabricacion profesional de productos DVR de Corea, Taiwan y Canada.

Anko-Tech, sindnimo de competitividad y vanguardia tecnoldgica, se transformard en
s socio corporativo para ayudarlo a consolidar el éxito de su empresa.

011.4632.5625
011.15.5577.CCTV (2288)
info@dvr-store.com.ar
ventas@dvr-store.com.ar
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CAESI
Fiesta del 40° Aniversario

La gran noche aniversario de CAESI fue una verdadera fiesta
y en los salones de Madero Tango, lugar de la cita,

se reunié una enorme concurrencia. Todos los

detalles de un encuentro inolvidable.

Funcionarios, ex funcionarios, empresarios, asociados, empre-
sarios de otras Cdmaras amigas, representantes sindicales; una
comprometida y divertida delegacion extranjera de FESESUR
con asistencia perfecta de todos sus paises y como no podia
ser de otra manera, con los distintos equipos de trabajo de la
Camara. Asi se celebraron las cuatro décadas de la Camara Ar-
gentina de Empresas de Seguridad e Investigacion (CAESI)

Tal como lo indicara su Presidente, Aquiles A. Gorini, en las
palabras de bienvenida, la idea, atendiendo al momento poli-
tico-electoral, priorizd la mas absoluta neutralidad, donde se
reunio a los amigos y realmente se logré en su justa medida.

Tras su llegada, los invitados se aprestaron a disfrutar de una
cena-show que empezé por el tango y termind con la musica
que fuera moderna en los dias en que CAESlI iniciaba su gestion.
Es que la Cdmara de Seguridad e Investigacion celebraba sus 40
anos de vida. Y lo hizo precisamente a su estilo, y dentro de ese
estilo, como también se indicara, el del orgullo de pertenecer.

Durante el show, conducido por Jorge Formento, se hizo una
introduccion sobre los logros de laCadmara e invitd a su Presidente,
Aquiles Gorini, a pronunciar unas justas palabras, que dieron
inicio al evento. Rescatamos de ellas el crecimiento del sectoren
este tiempoy asegurd“que la cdmaray su protagonismo seguiran
siendo ejes fundamentales de cara a los préximos afos” Se refirid,
asimismo, al compromiso de impulsar los objetivos que se lanzaron
en todas y cada una de las gestiones precedentes.

También hubo tiempo para el reconocimiento de todos aquellos
asociados y autoridades que fortalecieron con su impetu y per-
severancia la accion de la Camara: a los ex Presidentes de CAESI,
a los Socios fundadores, a las empresas Fundadoras y a las de
mas de 35 anos de asociados, a ex Directores de Fiscalizacién y al
Director del Area Mercosur del Ministerio de Trabajo de la Nacion.
En este sentido, se les entregd un recordatorio de amistad a los
Presidentes de las Cdmaras extranjeras ABREVIS y SESVESP de
Brasil; CAPATRAVALSEP de Paraguay y CESI de Uruguay.

Seguidamente, se recibieron presentes de esas mismas Camaras
del MERCOSUR, UPSRA, CAESBA, CEMARA, CASEL, la UTN y de
ASIS International.

La hora del baile de cierre estuvo a cargo del conjunto Los
Naufragos, quienes brindaron un show increible con su musica
para el recuerdo, que colmé la pista de asistentes. A manera de
cierre, fue entregado a los presentes un libro conmemorativo
del 40° Aniversario que encierra afio a afno la historia de CAESI.

Alarmas del Centro

Presente en Expomatica

La cuarta edicion de Expo-
matica 2011 cerré con una
afluencia de alrededor de diez
mil visitantes. El evento, que
por primera vez se concreto
en los flamantes salones del
Centro de Convenciones del
Quroum Hotel en la Ciudad
Universitaria, monté unos 60
stands que representaron a
mas de 130 marcas, entre na-
cionales y multinacionales.

Segun Claudio Conci, presi-
dente de la Cdmara Informa-
tica del Interior (Cidi), y diversos
expositores consultados, en el
marco de la muestra se ges-
taron negocios y tanto comer-
Ciantes mayoristas como mi-
noristas, y publico aficionado
a la tecnologia, se mostraron
interesados en adquirir o bien
consultar sobre la gran parte
de los productos expuestos.

El sector de la seguridad,
vinculado cada vez mas al de

monitoreo.com
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la informatica, no fue ajeno
a la muestra y estuvo repre-
sentado, entre otras empresas
por ADC, que expuso sus pro-
ductosy servicios “con el ob-
jetivo de jerarquizar el rubro’,
ofreciendo equipamientos
de alta calidad, que se instalen
por medio de especialistas /
instaladores. Esto va de la ma-
no de la masificacion de la
seguridad.“Antes, cada veinte
alarmas vendiamos un siste-
ma de videovigilancia. Hoy,
esa brecha disminuyd’, dijo
Marcelo Martinez, presidente
de la empresa.

Colecta y entrega de libros

Monitoreo.com llevo a cabo
una nueva campana solidaria
alolargo del pais, recolectando
libros para entregar a escuelas
de escasos recursos del norte
argentino. La campana, que se
realizé por ciudades como Ro-
sario, Cordoba, Salta y Buenos
Aires, consistio en la donacion,
por parte delos asistentes a los
distintos cursos que ofrece la
empresa, de un libro de cuentos.
Finalizada la junta de material,
segun consignaron desde mo-
nitoreo.com, se entregd en“en
cuatro escuelas rurales de la
provincia de Jujuy los libros re-
colectados”. Los nifos benefi-
ciados, a quienes se les entre-

garon personalmente los libros
de cuentos, pertenecen a las
escuelas 151, de El Lobaton;
313, de San Lucas; 353, del Pa-
raje San Juan de Dios; y 4542
de Piquirenda, todos estable-
cimientos rurales de Jujuy.

“Solo la sonrisa y alegria ex-
presada en las caritas de estos
nifos justificaron el esfuerzo
del viaje para llegar hasta alli.
Pero lo mas importantes es la
posibilidad para estos chicos
de que tal vez, un simple librito
los ayude a leer, a sofary a al-
canzar un futuro muy diferente
al que normalmente les espera’;
concluyeron los organizadores
de esta cruzada solidaria.
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Entrevista a directivos de Aver Information Inc.

Alex Lee y Elisa Hsu

AverMedia Information se establecié
en enero de 2008 y forma parte de
AverMedia Group, con el foco puesto
en disefo, fabricacion y distribucion de
productos bajo la marca comercial Aver-
Media. La compaiiia, que tiene sede en
Taiwan, emplea a 650 personas, de las
cuales el 40% son ingenieros, dedicados
exclusivamente a lainvestigacion y el de-
sarrollo de nuevas tecnologias aplicadas
alos distintos mercados.

Para conocer un poco mas acerca de los
mercados latinoamericanos, ver su evo-
lucion y planear nuevas estrategias para
posicionar la marca, dos directivos de Aver
visitaron nuestro pais. En instalaciones de
DVR Store, con German Losada -Gerente
de ventas- como anfitrién, entrevistamos
aAlex Lee, Vicepresidente Ejecutivo de
Ventas Globales, y Elisa Hsu, Gerente
de Ventas de Aver.

“Casi 20 aflos como grupo marca un ca-
mino largo ya recorrido pero siempre pen-
sando en el futuro, en desarrollar nuevos
productos y soluciones, apoyando y con
el apoyo de nuestros canales y distribui-
dores. Esa es la meta de Aver”, adelanta
Alex Lee.

“Laintencién es crecer en todos los mer-
cados. Tenemos sucursales y oficinas en
Holanda, Francia, Espana y Gran Bretafa.
Ademads, estamos presentes en Italia, Ale-
maniay Turquia a través de representacio-
nes locales, al igual que en Brasil. Asimismo,
nuestra sede de En Estados Unidos (ubicada
en San José, California Silicon Valley-) es
la mas grande fuera de fabrica y desde
donde se maneja toda la regién, incluyendo
Canada y México’; amplia Elisa Hsu.

- ¢A qué se debe el cambio en el nom-
bre de la empresa?

- El cambio de logo y nombre solo es
para separar la empresa madre de su di-
vision de seguridad. AverMedia Group
comenzd con TV cards, para pc y note-
books y toda la tecnologia para ver y
grabar video, un producto mas pensado
para el consumidor final. Aver Information
tiene tres dreas: seguridad, videoconfe-
rencia y presentaciones. Son lineas sepa-

de su representante local.

radas que se trabajan por canales de dis-
tribucién diferentes. Ademds, como Aver
paso a ser empresa publica, por cuestiones
legales debia separarse de la compania
original.

“La tecnologia IP sin dudas va
ganando mercado. Pero en
algunos paises de Latinoamérica
las redes funcionan bien en los
grandes centros urbanos y no
siempre en puntos mds alejados.
En ese caso es cuando una
solucién hibrida cobra
importancia”

- ¢En qué mercado especifico se en-
focan?

- Las soluciones de Aver se enfocan en
tecnologias de seguridad por video IP.
Esto no significa que dejemos de apoyar
a quienes requieran de soluciones ana-
I6gicas, sino que invertimos tecnologias
de red. En América Latina, hoy, Internet
es muy popular pero las redes fuera de
los centros urbanos, principalmente, no
son del todo confiables. Por eso ofrecemos
a nuestros clientes sistemas hibridos sobre
plataforma Windows, para reducir la brecha
entre el mundo andlogo y el IP. También
nuestros sistemas pueden ser utilizados
sobre Linux, linea que desde hace dos
anos estamos desarrollando y se muestra
como una plataforma mds confiable, ba-
sicamente por su baja vulnerabilidad a
virus y por ser una plataforma abierta, to-
talmente adaptable a las necesidades.

- {Cuales son sus principales mercados?
-Enla ultima década, Rusia, India, China
y Latinoamérica se convirtieron en mer-
cados altamente competitivos y muy re-
ceptivos a nuestra tecnologia. Ademas,
hoy el crecimiento en Europa es mas lineal

Con mds de dos décadas como grupo y desde 2008

" rnds’ comar

con una empresa enfocada especificamente en el disefio
y provision de soluciones en CCTV, AverMedia, actualmente

Aver, busca posicionarse en nuestro mercado a través

que exponencial mientras que en América
Latina el crecimiento es muy importante
y por eso estamos invirtiendo aqui, para
posicionar aun mas la marca.

- {Qué caracteristicas buscan en sus
partners?

- Atodos nuestros socios locales les brin-
damos nuestro apoyo y les pedimos com-
promiso para con la marca. Una vez que
dimos con el socio indicado, cada tres
meses hacemos evaluaciones de objetivos
y Nos ponemos metas, siempre acordes al
volumen del mercado. Buscamos que nues-
tros partners no solo vendan productos,
sino que también sean la palabra de la fa-
brica en su mercado. O sea, que ofrezcay
brinde servicios y aporte soluciones reales
a los usuarios.

- {Cual es la estrategia a futuro para
posicionar la marca?

- Nuestra oferta tiene tres variantes: di-
rectamente desde la sede, donde se pue-
den contactar interesados en represen-
tarnos. A través de nuestra web, canali-
zamos toda la informacién de nuestros
productosy servicios, ademas de canales
audiovisuales, donde mediante sencillos
videos en tiempo real, les explicamos el
usoy aplicaciones de nuestra tecnologia.
También ofrecemos una cooperacién de
canales. Asi ayudamos a nuestros distri-
buidores para que hagan sus propias ac-
ciones de marketing. La idea es fortalecer
al canal como camino al fortalecimiento

de la marca =
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Compresion H.264 i i

Sistema operativo Windows con compresion H.264 que incorpora
Hasta 16 canales para camaras |P y/0 analogicas §_ |

Optimizacion de imagenes por escena estatica o dinamica la dltima tecn ologia en procesa dores.
Soporta resolucion de hasta 5 megapixel en todos los canales . : "

Funciones de monitoren/grabacién de imagenes remotas Integracmn con dESj]ﬂSItI'H'!]S POS.

Conexion remota del System Controller Pro al CMS via USB

4 discos HDD removivies.

Ideal para aplicaciones multisitio.

System Controller Pro

AVer System Controller Pro es compatible con las serie
de DVR/NVR de Aver y CM3000/CM3000 Gold
Control de camaras PTZ por R5-482 o

directamente desde el DVR.

Conexion a traves de puertos USE.

Funciones avanzadas combinadas

con una operatoria sencilla.

Configuracion de hasta 32 pantallas
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Entrevista a Sergio Caride, Director Comercia

info@x-28.com

B asta con una visita al museo tecno-
I6gico del edificio para hacer un ra-
pido repaso de la tecnologia, su evolucion
y la evolucién de la propia empresa: equi-
pos que parecen sacados de una vieja pe-
licula de ciencia ficcion, comunicadores,
herramientas de testeo, antiguos carteles
y folleteria. Todo eso se resume en un pa-
sillo que, en un paso a paso, cuenta la his-
toria de X-28 Alarmas.

“Kompusur nacié en Bahia Blanca, en
1984 —cuenta el Ing. Sergio Caride, uno
de sus fundadores y hoy Director comer-
cial- por inquietud de un grupo de cuatro
ingenieros, dos de los cuales se encon-
traban en ese momento trabajando para
Entel, haciendo un Master en comunica-
cién. Eramos cuatro voluntades con capital
cero, el conocimiento formal de la tecno-
logia y muchas ganas de trabajar. En me-
nos de un ano decidimos que teniamos
que venir a Buenos Aires para poder hacer
de laempresa una organizacién nacional,
gue era nuestro proyecto aunque muy
dificil de lograr en ese entonces desde el
interior. Por eso, en 1985, nos mudamos
para la Capital, donde contratamos a nues-
tro primer empleado’, completa Caride
acerca de los origenes.

- {Donde tuvieron la primera sede?

- Nos ubicamos en Mataderos, en una
vieja casa en Guardia Nacional al 1.500,
propiedad de los padres de uno de los
socios a los que “desalojamos” alquilan-
doles un departamento. Alliempezamos
afabricar simultdneamente equipos para
vehiculos y para residencias, algo que es
poco comuin en una empresa que recién
comienza: iniciarse con dos unidades de
negocios diferentes. Desde entonces fui-
mos aprendiendo sobre la marcha los ma-
nejos de la compaiiia, desde los que son
los recursos humanos hasta el manejo de
los negocios.

- {Cudles fueron los siguientes pasos?
- Nuestra primera sede comercial impor-
tante fue en Avenida Rivadavia al 10.000,
en Liniers, donde por primera vez teniamos
un local para mostrarnos al puiblico. La casa

“Yrnds com.ar

X-28 Alarmas (25

paso a ser fabrica, que rapidamente quedd
chicay la trasladamos a Villa Luro. El creci-
miento de la empresa hizo que tuviéramos
los distintos departamentos en distintos
puntos de la ciudad, por lo que en 1995
nos decidimos a dar el gran salto, comen-
zando a buscar nuestro propio edificio. Re-
cién en 1998 pudimos concretarlo y a prin-
cipios de 2000 nos mudamos a nuestra
actual sede, que tiene 6.450 mts2 cubiertos
y desde donde centralizamos absoluta-
mente toda la compafiia.

- {Cémo evalian hoy esa apuesta?

-Visto en retrospectiva el ‘98 no fue quiza
el mejor afo para mudarse, ya que tres
anos después nos cambiaron el pais: hasta
el 2000 invertimos en un mercado que un
afno después nos cambid las reglas de juego
y paso, por ejemplo, de vender 400 mil
autos a vender 70 mil, con lo cual el mercado
se redujo abruptamente. Nos habiamos
dimensionado para ese pais del 2000 y
quedamos sobredimensionados para el
pais que se nos vino. De todas maneras
mantuvimos toda la estructura y las per-
sonas, seguimos apostando al crecimiento
y al desarrollo, y hoy estamos viendo los
frutos de ese riesgo tomado.

“Nuestro principal volumen de
ventas estd dado hoy por la
venta de equipos y sistemas de
alarmas domiciliarias y estamos
trabajando desde hace tiempo
para lograr el posicionamiento
visual ya instalado para

las alarmas de autos”

- Ese cambio tan abrupto, ;modificé
la manera de pensar el futuro?

- Sin dudas nos cambid la cabeza, nos
llevé a reformular toda nuestra linea de
productosy la manera de hacer negocios.
A partir de 2002, con el cambio de con-
diciones macroecondmicas, seguimos

Nacida en 1984 en Bahia Blanca, un ario mds tarde la empresa se

ALARMAS

trasladé a Capital con la firme conviccidn de convertirse en un
referente nacional en alarmas vehiculares y domiciliarias.
Visitamos su planta de Mataderos y, a través de la charla

con uno de sus directivos, recorrimos su historia.

apostando al pais y desde ese empleado
de 1985 pasamos a tener hoy 150 personas
en relacién de dependencia, mas todos
aquellos que trabajan en relacién directa
con nosotros. Ese empleado es actual-
mente nuestro gerente de recursos hu-
manos, es el que entendié que necesita-
bamos para nuestra empresa. En nuestra
empresa conjugamos personal con mas
de 15 afos de trabajo y empleados mas
recientes, todos con la posibilidad de hacer
carrera dentro de la compaiiia. En la ac-
tualidad, todo nuestro nivel gerencial esta
integrado por esas personas que comen-
zaron a trabajar con nosotros hace mas
de 15 afos.

-Asociados a las alarmas vehiculares,
icual es la estrategia para posicionarse
en el mercado domiciliario?

- Hoy tenemos mas de 400 agentes ins-
taladores en todo el pais, lo que nos per-
mite mantener nuestraimagen de marca.
Visiblemente, esos puntos de ventas mues-
tran a X-28 asociada a un autorradio. Nues-
tro principal volumen de ventas, sin em-
bargo, estd en la venta de equipos y sis-
temas de alarmas domiciliarias y estamos
trabajando desde hace tiempo para lograr
el posicionamiento ya instalado para las
alarmas de autos.

- {Cuales son sus canales de venta y
distribucion de productos?

Elegimos como camino para instalar nues-
tros productos una serie de distribuidores
y agentes instaladores en ciudades claves
del pais. El foco estd puesto en trabajar de
manera estrecha con el instalador, quien
es el referente de la marca.

- ¢Cual es el futuro que proyectan
como empresa?

- Nuestro primer gran desafio es seguir
creciendo. Para ello, buscamos detectar
las nuevas necesidades que surgen en el
mercado, para generar productos que las
satisfagan de manera eficiente. Buscamos
principalmente que la gente pueda vivir
mas tranquila gracias a nuestros productos
Y Servicios =




&> ORTEX

Sensing Innovation

DA . h ¢

o
- -
-

_

mﬂ‘! Raskiny g e ]
5 f ponl
Mod . | Buster. ¥ . AND Ingic e W

T@gh and Imﬂlﬁ@em

* High-mount outdoor detector Caverage ke
*» PIR/Microwave combination ' /’" ““\m T
* Anti-masking ; \ | ] - 7
Il,J \ 0. 1) |
| | |
. \ !
-Er__-- %
"'ﬂ' 5 < /
F : : \ / = Withazarl Sruciosl and hood
".ﬁﬁl. [T \H_\_'_'_-F e L] el
] .‘.., '_ . r —— _-__'___L\_ - M I.:. I
— i3 _ i | —
X ) — 7

Distribuidor avalado por Optex Inc.

Alarmatic

José Bonifacio 262 / C1424CHF / Buenos Aires / Tel.ffax: (54 11) 4922-8266 / (54 11) 4924-1527
e.mail: info@alarmaticseguridad.com.ar / web: www.alarmaticseguridad.com.ar



SOPORTE TECNICO

Asesoramiento: Los que formamos ARGSeguridad somos
ingenieros con mas de 10 afios de experiencia en &f gremio de
la segundad electrinica, 1ecnicos y personal altamente
capacitado en cada una dea sus funciones

VENTAS ONLINE

24 Hs, / 365 dias al ano; Realiza tus pedidos, con o sin tafeta
de crédito, Administrd tus compras mediante un agi formulario
de compras online,

STOCK PERMAMNENTE
Muesto stock propio, faclita sus oportunidades de negocio.

& Simplex




2)-) ARG SEGURIDAD

IQinVision Q¥ .rAw Disirort

DYNAC®L®R

always watching

para ofrecer a nuestros clientes
la mejor opcion en seguridad a precios altamente compe
Todos los productos de nuestra cartera se encuenitan &
disponemos de un Showroom con los principales prd
-en funcionamiento y taller de reparaciones y ensamble.

Av, Rivadavia B617 - CABA.

(011) 4674-6666 Horario db alenoidn
ventas@ARGseguridad.com
www.ARGSequridad.com

= é 2




.empresas

Entrevista a Antonio M. Prado, Director Técnic:

info@nt-sec.com

“

En el pasado, los productos de segu-
ridad de Netio S.R.L .compartian la es-
tructura comercial y servicio de post venta
de las Centrales Telefonicas Avatec. En
2009 iniciamos un proceso de reformu-
lacion de la empresa, que concluye en lo
que es actualmente: una fabrica con dos
lineas de productos diferenciados en su
marca, soporte técnico-comercial y servicio
de post venta’, explica el Director Técnico
de Netio, Antonio Prado, acerca del pro-
ceso de reconversion iniciado por Netio
hace unos anos.

“En estos casi tres aflos creamos pro-
ductos de seguridad innovadores y con-
fiables, respaldados por un grupo de tra-
bajo experimentado, y en precios razo-
nables que acompanan complejidad de
la instalacion’, explica.

“En resumen, un equipo enfocado en
los productos de seguridad, consigue po-
sicionar esta unidad de negocio como la
principal de laempresa en 2 afios de tra-
bajo persistente’; concluye Prado acerca
de los cambios en la empresa.

- En el tltimo periodo, ;cuales fueron
las novedades mas importantes?

- Netio S.R.L. es una empresa con mas
de veinte afos en el mercado, que siempre
ofrecié productos innovadores en comu-
nicaciones y que puso todos sus recursos
en un nuevo desafio, el de continuar in-
novando en productos de seguridad. Esto
tiene que ver también con una profunda
reconversion de la empresa, tanto desde
el punto de vista técnico como desde los
recursos humanos. En cuanto a los pro-
ductos, se desarrolld y potencié la linea
de comunicadores Nt-Com, productos
Unicos que crecen conforme a las nece-
sidades. En ese sentido, hace un aio pre-
sentamos la Receptora Remota de Linea
IP, que permite el monitoreo a distancia
de paneles de linea sin el costo interurbano
y este aio lanzamos al mercado el Gate-
way SMS y el teclado remoto DSC, dos
productos orientados al monitoreo sin li-
nea telefénica y que no requieren de una
plataforma de tercero para establecer un
vinculo en la comunicacion.

Netio S.R.L.

con la Serie Nt-Com.

- {Cuando comenzo a gestarse ese
cambio en la empresa?

- Hace unos tres aflos comenzamos a
dar un vuelco en el foco de la empresa.
Hasta entonces la marca Avatec se aso-
ciaba a una compania capaz de proveer
soluciones en centrales telefonicas, y que,
como una especie de accesorio, ofrecia
al mercado de la seguridad comunicadores
para paneles de alarmas. Creimos que,
por la realidad del mercado, era momento
de volver a invertir en el segmento de la
seguridad, ya que teniamos el conoci-
miento Yy la capacidad de ofrecer productos
novedosos, pudiendo resolver la proble-
matica de las comunicaciones.

“La empresa estd consolidada,
es reconocida en el mercado.

Lo que hoy estamos haciendo
es poner foco en el mercado

de la sequridad, ofreciendo
mayores y mejores opciones
a nuestros clientes para
resolver sus problemas de
comunicacion donde no existen

lineas convencionales”

- {Cual es esa base tecnolégica?

- Fuimos pioneros en el desarrollo y fa-
bricacion de un back-up celular, los pri-
meros en ofrecer un comunicador Ethernet
y luego también GPRS, productos que al
momento de lanzamiento eran exclusivos.
Luego, otras empresas con foco en el mer-
cado de seguridad ofrecieron productos
propios o importados, tomando gran par-
ticipacién en la oferta. Comunicadores
que crecen conforme a necesidad, la Re-
ceptora Remota IP, el Gateway SMS'y el
Teclado Remoto sin plataformas interme-
dias son hoy algunos productos ofrecidos
exclusivamente por nuestra empresa.

Desde 1990 Netio S.R.L. desarrolla y fabrica productos para

“Yrnds com.ar

comunicaciones y sequridad. Conocida durante muchos arnos
por su marca Avatec, hoy la empresa se posiciona en el mercado

de los comunicadores para paneles de alarmas

- {Cudl es el proyecto que se plantea
la compaiiia?

- Afines de 2008 nos planteamos la ne-
cesidad de enfocar la empresa en el ne-
gocio de la seguridad. Para eso reformu-
lamos los productos y encaramos una re-
conversion de la propia empresa. Sepa-
ramos las dos unidades de negocios e hi-
cimos una preparacion y reconversion de
nuestro personal poniendo énfasis en el
area de productos para seguridad. Hoy
contamos con servicio técnico y soporte
de post venta independiente, con el com-
promiso hacia el cliente de dar respuesta
antes de las 24 horas a su requerimiento.
Nuestra fuerza de ventas también fue ca-
pacitada para poder brindar, antes de con-
cretar una operacion, informacion deta-
llada de la tecnologia que ofrecemos. Esto,
sin dudas, predispone mejor al cliente,
aunque muchos de ellos ya conocen nues-
tra trayectoria.

- ¢(Cuanto pesa, en la actualidad, la
marca comercial?

- Siempre se nos conocié como Avatec,
marca de las centrales telefénicas que lue-
go adoptaron los comunicadores. Termi-
nada la reconversion, decidimos usar Nt-
Com como marca para los productos de
seguridad y abrir un sitio web dedicado
a los mismos. Hoy mantenemos Avatec
en centrales y nos encontramos en plena
tarea de posicionar Nt-Com como marca
para productos de seguridad.

- ¢éEn qué mercados regionales tienen
mayor presencia?

- Las caracteristicas de nuestros produc-
tos, que posibilitan la comunicaciéon en
areas donde no existe la linea convencio-
nal, hacen que nuestra presencia en el in-
terior del pais sea muy fuerte. Ese mercado
es el que nos exige todo nuestro esfuerzo.
Estamos viajando a distintas ciudades,
donde ofrecemos a nuestros clientes char-
las y presentaciones acerca del diferencial
de nuestros productos. Buenos Aires no
deja de ser un mercado atractivo para la
empresa, pero es un mercado en el que
aun tenemos que trabajar mucho =




Nt-Com

La solucion justa a cada necesidad

Receptora Remota de Linea IP
Monitoreo a distancia sin costo DDN.

Instalada en otra
localidad, se conecta

por Internet con el

Centro de Monitoreo, evita
el costo de llamadas interurb
elimina las fallas de conexion por
el uso de VolP entre localidades.

* Vinculo Ethernet y GPRS como respaldo

* Cargador de bateria incorporado, 24 hs de autonomia con 7AH
* Detecta falta de lineas telefénica, incluye protectores de descargas atmosféricas.
» Salida 12Vdc alimenta el modem/router, reinicia ante no conexion.
 Retransmite eventos de otras receptoras (SurGard®, Ademco®, DX-Control®).
* Contact ID, 4x2 DTMF, Ademco Express, 4x2 pulsos 10/20 pps,

* Programacion remota y telecontrol via SMS.

* Entrada tipo Zona 24 hs con o sin terminador de linea (sensores NA o NC)
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C::llu; luqm.liut:.[nuutl.l""" S razonables

Simple como por iqu”“
o ]‘N-L-!I‘Llhj (Plug & Play).

info@ nt-sec.com Netio S.R.L. Agustin Donado 1045, piso 1.
www.nt-sec.com (C1427CZE), CABA, Argentina-Tel/Fax: (54-11) 4554-999



Seguridad Electronica

Importadores y
distribuidores mayoristas

Sistemas de Seguridad Electronica Venta al gremio
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Soporta 30000 tarjetas v TD0000 negistos.

300s / EGODOLED HERRAJES DESTRABAPESTILLOS CERRADURA Software basado i web
Canadura elecmagréb Funceén antipasback.
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Envios al interior - Servicio de entrega a domicilio
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Entrevista a Maria Inés Tornati, Gerente de M

Microcom Argentina

Fundada en 1999y radicada actualmente en la ciudad de Rosario,

¥ MIGROCOM

PRE 1 BERRRINAS %‘

-

mi.tornati@microcom.com.ar

E n sus inicios, Microcom se dedicé a
la importacion y distribucién de PC
y partes a resellers en zonas de baja com-
petitividad. Con centro de operaciones
en San Nicolds, llegé a atender a mas de
500 clientes de todo el pais. Al poco tiem-
po, la empresa optd por un cambio de
rumbo, que surgié como consecuencia
de las necesidades de sus clientes. Es por
ello que ingresaron en los rubros conec-
tividad y seguridad.

2005 y 2006 fueron afos de constante
crecimiento y, a fines de 2006, Microcom
se planted la necesidad de radicarse en
la ciudad de Rosario, para posicionarse
con mayor fuerza en todo el pais y desde
alli dirigir sus operaciones. Fue asi que en
abril de 2007 abrié Microcom Rosario, ce-
rrando la empresa en San Nicolds. Con
esta apertura, logré posicionarse como
una de las empresas de mayor competi-
tividad en el rubro de conectividad.

Los afios 2010 y 2011 siguieron siendo
exitosos, afianzando alin mas las alianzas
existentes entre las marcas que comercializa
e incrementando las ventas de cada una
de ellas. Microcom contintia en busca de
marcas nuevasy a la vanguardia de las ul-
timas tendencias que hacen creceralaem-
presay al negocio de sus clientes.

- {Cuales son sus principales marcas
y rubros dentro de la seguridad?

- Trabajamos con dos marcas: Vivotek y
Anviz. La primera es fabricante exclusivo
de Soluciones de Videovigilancia IP y C3-
maras IP, cuenta con mas de 10 afos en el
mercado mundial y puede participar en
todo tipo de proyectos, sin importar la en-
vergadura de los mismos. Microcom no
solo distribuye los productos de Vivotek,
sino que desde septiembre fue designada
Unica distribuidora autorizada de reparacion
de cdmaras Vivotek del Conosur. Esta noticia
nos pone en un lugar privilegiadoy nos da
una ventaja competitiva frente al resto. La
segunda marca del rubro seguridad es
Anviz, que ofrece productos como controles
deaccesoy personal por TCP/IP, biométricos
y RFID, cerraduras electromagnéticas y ac-
cesorios. Anviz se establecié en el pais a

principios de 2010y su estrategia fue buscar
distribuidores expertos en seguridad. Somos
un excelente aliado, ya que llegamos a los
segmentos de mercado a los que la marca
estaba apuntando.

- {Trabajan con el instalador o llegan
al consumidor final?

- Al ser mayoristas, trabajamos con el
instalador o integrador, ISP, resellers, etc.,
pero nunca vendemos directamente a
consumidor final. Nuestra estrategia con-
siste en llegar a nuestros clientes a través
de los medios de comunicacion mas im-
portantes del rubro conectividad y sequ-
ridad, y también con acciones de marke-
ting y comunicaciéon, como el envio de
newsletters diarios, donde contamos las
novedades de productos, promociones
vigentes y capacitaciones al canal. Bus-
camos continuamente brindar a nuestros
clientes nuevas unidades comerciales para
penetrar en los distintos mercados verti-
cales y realizar estrategias ganar-ganar.

“En 2009 abrid su primera
sucursal en Capital Federal y
empezo a jugar fuerte entre los
mayoristas de la regién, con la
ventaja competitiva de una
mayor llegada a los clientes del
interior, a través de una casa

central en Rosario”

- {§Como ven el mercado de la seguri-
dad en el interior del pais?

- Enlos tltimos afos, el mercado argentino
ha crecido en forma continua. Si bien el
boom de la seguridad se dio en primer
lugar en Buenos Aires, esto ya se extendio
alos grandes centros urbanos del interior
del pais, que buscan constantemente la
incorporacion de productos del rubro. Ac-
tualmente estamos teniendo muchas con-
sultas de municipios interesados en la in-

“Yrnds com.ar
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Microcom Argentina es importador y distribuidor mayorista
de las mds prestigiosas marcas a nivel mundial de conectividad y
seguridad en todo el pais, entre ellas Vivotek, cdmaras IP, y Anviz,

con controles de acceso y personal.

corporacion de cdmaras IPy los integradores
nos consultan cada vez mas por controles
de acceso y de personal para las grandes
empresas. Creemos que este sector tiene
mMas por crecery estamos atentos a las nue-
vas marcas y productos que puedan apa-
recer para convertirnos en uno de los ju-
gadores mas importantes dentro de los
grandes.

- ¢(Cudles son los principales requeri-
mientos de sus clientes?

- Sabemos que nuestros clientes buscan
“Soluciones”; esto es lo que ofrecemos
nosotros. Les damos todas las herramientas
que ellos necesitan para cada eslabén de
su negocio y trabajamos junto a ellos para
llegar a los mercados verticales.

- {Qué servicios ofrecen y cuales son
los métodos de capacitacion en las nue-
vas tecnologias?

- Los servicios que ofrece Microcom son
amplios y variados, y van desde el aseso-
ramiento especializado por parte de nues-
tros Product Managers en todo lo que res-
pecta a grandes proyectos y consultas téc-
nicas, la atencién personalizada que brindan
nuestros Ejecutivos de Cuentas, hasta nues-
tras capacitaciones gratuitas brindadas
tanto en Rosario como en Buenos Aires.
Continuamente estamos buscando laforma
de ampliar nuestros servicios, para mejorar
la experiencia del cliente. Por ejemplo, para
el aino préximo se estd pensando en lain-
corporacién de una herramienta de capa-
citacion via web, totalmente gratuita, ac-
ceder atodos los talleres, sin necesidad de
hacerlo en forma presencial.

-Finalmente, ;cuales son sus proyectos?

- Queremos seguir creciendo y que esto
se traslade a sus clientes, tal como lo viene
haciendo hasta ahora. La estrategia seguira
siendo ofrecer soluciones integrales y la
incorporacién de nuevas marcas al porfolio,
tanto del rubro seguridad como conecti-
vidad. Tenemos el objetivo de consolidar-
nos como empresay seguir siendo el dis-
tribuidor lider de conectividad y seguridad
en el interior de pais =
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« 2 Megapixel

« 60 FPS

» Movimientos en 360°

+ 20x de zoom Optico
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SOMOS CENTRO OFICIAL
DE REPARACION EN EL CONO SUR

mvwww.mi{rn{um.mm.ar ﬁ facebook.com/microcomarg | twitter.com/microcomarg

ROSARIO - Ricchieri65bis ~ BUENOS AIRES - California 2082 - Oficina: D219
Telfax: (0341) 437-5777 Tel: (017) 6091-8585 / (011) 6091-8586
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MASTER PREMIER DISTRIBUTOR
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Seguridad Urbana
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Seguridad Bancaria
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ANALOGAS Serie 8100HFI-S Serie 9100HDI-S Serie 9100HFI-S
TODOS LOS CAMALES EN TODOS LOS CANALES EN TODOS LOS CANMALES EMN
4 CIF TIEMPO REAL 4 CIF 4 CIF TIEMPO REAL
P Serie 7600NI-S Serie 9500NI-S Serie 9600NI-S
TODOS LOS CANALES EN TODOS LOS CAMNALES TODOS LOS CANALES EM -
4 CIF Y T20P EN TIEMPO REAL 4 CIF Y 720P EN TIEMPO F nam. 4 CIF Y 720P EN TIEMPO REAL
: Serie 7600HI-S Serie 9000HFI-S Serie 9000HFI-SH
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“ Contamos con el equipo de Asesoramiento y Soporte Técnico mas
Experimentado de SudAmérica, con mas de 8 afos de experiencia junto a
HIKVISION. No dude en asesorarse con nosotros, casos de éxito en los bancos
mas prestigiosos de Argentina. ”
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.perfil de empresa

Historia, presente y futuro

Bio Card Tecnologia

" rnds’ comar

Sinénimo de ZK Software
en nuestro pais, la
empresd se inicio con

la representacion de

una marca brasilera
cuyos productos,
curiosamente, dieron
origen al nombre.
Consolidada, Bio Card
apuesta al futuro a través
de relaciones comerciales
sdlidas, tanto con

sus clientes como
proveedores.

Fundador
Marcelo Sosa, uno de los

U ELE

rj Tl‘; L p—

N acida en febrero de 2005, con Marcelo Sosa y Marcelo
Pugliese como socios fundadores, Bio Card Tecnologia
comenzo representando a Identix, ZK Software y la marca
brasilera Henry cuyo producto, el Bio Card3 fue, justamente, el
que termind por dar nombre a la reciente empresa.“En ese en-
tonces -recuerda Sosa- nos iniciamos con unos pocos productos,
entre los que estaban el BioClock I, el primer producto de la
linea ZK, y el Bio Card3, de origen brasilero, del cual tomamos
su nombre para bautizar nuestra empresa. En ese entonces,
vimos que no habia una oferta sustentable, confiable y accesible
para cada una de las empresas que forman parte de nuestro
mercado. Fue asi que decidimos darle forma a Bio Card
Tecnologia, para ofrecer e implementar soluciones con tecnologia
de huella digital hasta en los entornos mas complejos”.

En este emprendimiento, significé mucho para la compafiia
el apoyo brindado por ZK Software, fabricante de los equipos
que comercializa y que, gracias al esfuerzo y sacrificio de cada
uno de los que integran Bio Card, les otorgd la distincién de ser
nombrados, recién iniciado el 2006, Distribuidores Autorizados
para la Republica Argentina. Junto con la firma de ese convenio,
Bio Card desarrollaria junto a ZK Software un conjunto estrategias

Socio Gerente
Marcelo Sosa

Gerente Comercial
Norberto Chaquer

Gerente Adiminstrativo
Andrea Perrotat

Gerente Técnico
Sergio Lew

Ventas
Mariana de Jesuis Zuloaga
Laura Pereyra

Asistente administrativa
Damiana Lizza

Dto. Técnico
Damian Alonso

fundadores de Bio Card Tecnologia. @ futuro, tanto en lo relacionado al hardware como al software,  Pablo Garcia
para posicionar la marca en nuestro mercado. Jorge Marfil
Continua en pdgina 58
2005, 12006 ; 2007 =

En febrero se funda BioCard
Tecnologia, con sede en calle
Teodoro Garcia al 2200. Se
inician con la representacion
de las marcas Identix, ZK Soft-
warey Henry.

ZK Software nombra a Bio-
Card su Distribuidor y Servicio
Técnico Autorizado para Ar-
gentina. El crecimiento alcan-
zado en el primer afio de vida
motiva la primera mudanza:

estrena nueva casa, en Cés-
pedes al 3000. Comienzan a
formar su red de distribuidores
en el interior del pais.

Se afianza su relacién con
ZK Software y comienzan a
distribuir sus principales li-
neas de productos. Comien-
zan a realizar obras para im-
portantes compafias.



INTEGRACION Y SEGURIDAD
PARA EL CRECIMIENTO DE SUS NEGOCIOS
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BIO CARD TECNOLOGIA S.R.L.

DISTRIBUIDOR OFICIAL EN ARGENTINA

NUEVA LINEA ZKTECO DE ZKSOFTWARE:
PANELES CONTROLODARES DE ACCESOS
PARA1,2,3Y 4 PUERTAS.

T T . T A * S T A "

Software de administracion totalmente web
Capacidad de usuarios: 30000

Capacidad de eventos: 100000

12 salidas auxiliares

Leds indicadores de comunicacion y estado
Slot de tarjetas SD Card para backup de datos
Integracion con otros sistemas de seguridad,
ccty, incendios y automatizacion de edificios.
Monitoreo en tiempo real

Anti Pass-back, alarma de coaccion

SDK disponible para desarrolladores




.perfil de empresa

Historia, presente y futuro
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Recepcion
El primer contacto con los clientes
de la compania

Area comercial

Los ejecutivos de cuentas, uno de los
eslabones fundamentales en el
andamiaje de la empresa.

Capacitacion

Una moderna sala, acondicionada
para brindar cursos tanto al
personal como a sus clientes.

U ELE
2007

Servicios al cliente

Desde Bio Card Tecnologia, se elaboré una estructura de dis-
tribuidores que trasladan su filosofia a cada uno de los lugares
en los que éstos tienen presencia, haciendo hincapié en un
punto fundamental: el Servicio al Cliente.”Mantenemos una si-
nergia con cada uno de ellos, y nos referimos muy especialmente
a nuestros distribuidores, ya que con una politica clara, trans-
parente y basada en la comunicacién sin grises, conformamos
una amplia red que nos permiten llegar a casi todo el pais con
nuestros productos’, explica Marcelo Sosa.

ZK Software ofrece una amplia variedad de productos a un
costo razonable y, a través del tiempo, fue mejorando la
tecnologia y la confiabilidad de los productos. A la par, se
mejoré notablemente en la confiabilidad en la transmisién de
los datos, con lo cual la tecnologia biométrica hoy se posiciona
como una de las mas requeridas del mercado.

“Esa evolucién tecnoldgica nos permite -dice Sosa- poder
ofrecer cada vez mas opciones a nuestros clientes y al mercado
en general, proponiendo soluciones de calidad a todos los re-
quisitos, siempre con el respaldo de una marca de renombre
internacional”.

Crecimiento

El trabajo de Bio Card se vio prontamente recompensado y al
ano de haber abierto sus puertas, ya debié cambiar de sede,
debido a que los tres ambientes iniciales de calle Teodoro
Garcia resultaron escasos. “El crecimiento fue rapido y tuvimos
que pensar en un lugar mas amplio, por lo que mudamos
nuestras oficinas a calle Céspedes, donde estuvimos tres afos.
Luego llegd la mudanza a nuestra actual sede en Zapiola al
4500, que tuvo varias aristas: por un lado necesitdbamos un
lugar més grande y por otro sentiamos que, tras el fallecimiento
de Chelo (Marcelo Pugliese), teniamos que buscar un cambio
de aire”, recuerda Marcelo Sosa.

“Bio Card Tecnologia nacié
COmMO respuesta a una necesi-
dad: quienes la conformamos,
entendiamos que al mercado
argentino lefaltaba crecery ma-
durar en tecnologia biométrica
de huella digital, crecimiento
que veiamos como inminente,
ya que a medida que los mer-
cados maduran y para poder
prevalecer en un entorno alta-
mente competitivo como el
nuestro y del resto del mundo,
las empresas debian automati-
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La mencién y el agradeci-
miento a su socio es perma-
nente. “Todo lo que hacemos
hoy tiene un poco de su im-
prontay muchos de los logros
de la empresa no podrian ha-
berse concretado si no hubiera
sido por su empuje y una par-
ticular manera de tomar riesgos
calculados. Por ejemplo, cuan-
do todavia no éramos nadie,
fue él quien tomoé la decision
de presentarnos con un stand
en Seguriexpo, haciendo una
inversién que tenia mucho de
apuestay que salié muy bien,
ya que comenzamos a estre-
char lazos con nuestros clientes
y @ mostrarnos ante un mer-
cado que todavia era nuevo
en tecnologias biométricas”.

Tras el fallecimiento de Pu-
gliese, fue Sosa quien tuvo
que tomar las riendas de la
empresa, con todo lo que ello
implica. “Personalmente fue
todo un desafio, ya que tuve
que aprender allevar adelante
tareas poco habituales en mi,
como la relacién con nuestro
principal proveedor, ZK Soft-
ware. Afortunadamente, nos
renovaron la confianza y los
frutos estan hoy a la vista™
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Tecnologia de huella digital al alcance de todos

zar sus procesos y bajar sus cos-
tosincorporando, ala par, nue-
vas tecnologias”.

Asi explicaban Marcelo Pu-
gliese y Marcelo Sosa los ori-
genes de la empresa, en un
reportaje publicado por RNDS
en septiembre de 2006, un
ano después del nacimiento
de Bio Card Tecnologia.

“Nuestras premisas fueron
muy claras: brindar respues-
tas altamente eficaces y de
costo efectivo”

12008 12009 12011, >
Entre Rios, Santa Fe, Corrien- Marcelo Pugliese, socio fun- Se mudan a su actual sede, Presentan las nuevas lineas
tes, Misiones, Salta, Tucuman, dador, fallece en diciembre en calle Zapiola al 4500. de productos de ZK Software:

Cordoba, Mendoza, Chubut
y localidades de la Provincia
de Buenos Aires ya conforman
su red de distribuidores

tras una larga pelea con una
enfermedad.

C3 e InBio, controladores de
accesos por proximidad y
huella, respectivamente.
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Area técnica

Desde alli se da respuesta a todas
las inquietudes de los clientes de la
empresa

Presentacion

La nueva linea de productos de ZK
Software: C3, control de accesos por
RFID

.perfil de empresa

Historia, presente y futuro

El futuro

Consolidada como empresay posicionada ZK Software como
un referente en tecnologia biométrica en nuestro pais, el desafio
es sostener el crecimiento a través de una mayor oferta de pro-
ductos y servicios. “Hoy contamos en nuestra oferta con
productos de tecnologia RFID, en la que también ZK se destaca.
Por ejemplo, la nueva linea de paneles C3, que estamos pre-
sentando, y la linea, InBio, de préximo lanzamiento, que es una
muestra de la combinacién de ambas tecnologias. Estos nuevos
productos siguen la tendencia de integar soluciones en una
sola plataforma”.

Sosa también adelanta que la empresa volvera a sumar pro-
ductos como cerraduras para hoteles, con apertura por huellas.
“Es un producto que ya tuvimos pero que no funcioné como
esperabamos, basicamente por la calidad de los componentes
internos. Hoy esas mismas cerraduras mejoraron y ya tenemos
buenos resultados en las pruebas previas’, explica.

“Seguimos apostando a ZK Software, una apuesta que es
mutua, ya que existe plena confianza en el trabajo realizado en
conjunto hasta el momento. Apoyados en la relacién con
nuestros clientes, la propuesta es seguir creciendo en el mercado,
como un referente de calidad capaz de brindar soluciones in-
tegrales al sector’, concluye Marcelo Sosa =

Bio Card Tecnologia esta ubicada en el barrio de Saavedra
(Zapiola al 4500), a cuatro cuadras de Avenida Cabildo,
otras tantas de General Paz y con acceso por Avenida Ruiz

Ubicacion
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Como llegar

« En colectivo: Lineas 15, 19, 21, 28, 59, 60, 68, 117, 130, 133,
151,152,161, 168, 184, 194

« En auto: Por Avenida Cabildo hasta Arias y por ésta hasta
cruzar Zapiola; otra opcion es General Paz hasta bajada de
Cabildo y por ésta hasta Arias.

» Mas opciones: Desde el centro portefo, otra posibilidad es
llegar con el Subte D hasta la Estacion cabecera de Congreso
deTucumany combinar con alguna de las lineas de colectivos
que toman por Cabildo hasta calle Arias. De alli, cuatro cua-
dras por ésta en sentido ascendente.

+ Datos

Teléfono: (54 11) 4701-4610
Web: www.zksoftware.com.ar
Mail: info@zksoftware.com.ar
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Nuevos productos

Bio Card presenta al mer-
cado los nuevos modelos
de dispositivos para control
de accesos.

ZKSoftware, con los equipos
delanuevageneraciéon mul-
tibiométrica, con identifica-
cién y verificacion a través
de la huella digital, tarjeta
RFIDy reconocimiento facial.
El equipo que se destaca
es el Multibio 700, cuyo al-
goritmo de identificacién
facial captura la posicion
relativa del rostro, medida,
forma de los ojos del usua-
rio, nariz, pémulos y man-
dibula. Estas caracteristicas
forman el template, el cual
es utilizado para comparar
a los usuarios en el mo-
mento en que se identifican
en el dispositivo.

Otro dispositivo es el iClock
700, con capacidad de
10000 huellas digitales 1:N
y la posibilidad de tomar
una foto en el momento
de laidentificacion para ve-
rificar posibles falsas acep-
taciones o rechazos. Ade-
m4as, posee una pequena
tapa en el sensor de huella
dactilar para prolongar su
vida util.

La novedad mas reciente
de la marca es la linea C3
de controladores de accesos
por proximidad -ya dispo-
nible en el mercado- que
se completard, en los pré-
ximos meses con el lanza-
miento de la linea InBio,
una serie de controladores
con identificacion por huella
digital. “Estos nuevos pro-
ductos completaran la ofer-
ta de ZK Software en esta
tendencia actual de integrar
tecnologias, ofreciendo al
usuario mayores prestacio-
nes a través de un solo pro-
veedor, con lo cual se puede
tener la certeza de un ser-
vicio de postventa y un res-
paldo que garanticen lain-
version hecha por el cliente’,
dice Marcelo Sosa.
Proximamente, también
reingresaran en el mercado
de CCTV con productos de
la marca ZK Software.
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.perfil profesional

Socio fundador de DX Control

S

Daniel Valle

Vendedor de insumos para electrénica en sus inicios, apasionado por la electrénica y en busqueda constante
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de nuevos desafios tecnoldgicos, Valle es el protagonista de nuestro perfil. Una trayectoria contada

en base a anécdotas y recuerdos de “aquellas primeras épocas’.

c omo muchos de los profesionales que hoy integran el
sector de la seguridad electrénica en nuestro pais, Daniel
Valle se inicié en la industria con més ganas, curiosidad y ganas
de progresar que recursos. Proveniente de una familia de labu-
rantes, vecino de toda la vida de Ramos Mejia -aunque actual-
mente vive en Parque Chds- él mismo comenzé a trabajar
apenas terminado el secundario.

“Mi primer acercamiento al mundo de la electrénica fue en el
colegio secundario, del que egresé con un titulo con especialidad
electromecdnica. Desde ese entonces me intereso la electrénica
y aunque no tuve una carrera terciaria, por una cuestion de
tiempos y recursos, ya que tenia que trabajar, iba de oyente a la
facultad, al menos a las materias de electronica que mas me inte-
resaban’, recuerda Daniel Valle de su época de estudiante.

Su primer contacto con la especialidad, en tanto, lo tuvo al poco
tiempo. “A principios de la década del ‘80 —dice- entré a trabajar
en una distribuidora de componentes electrénicos, en lo que fue
mi primer acercamiento formal a la tecnologia, sus componentes
y sus posibilidades. En ese momento, en nuestro pais, comenzaban
a fabricarse los primeros equipos y sistemas de alarmas, que, en

ese entonces, estaban restringidas a las entidades bancarias y fi-
nancieras, y eran, en su mayoria, electromecanicos”.

Esa década fue también la “iniciadora” de algunas empresas
gue dejaron huella en nuestra industria, como Hiwata, y otras
gue aun contintian, como X-28 Alarmas. Empresas pioneras en
el disefio y fabricacidn de sistemas de alarmas electrénicos, lo
gue trajo aparejado -a su vez-, una gran demanda de insumos.

“En esa época, ya conociendo lo que era el rubro de la
electrénicay quienes eran los proveedores, comencé a conocer
a aquellos pioneros en el rubro de la seguridad. Fueron afos,
también, en los que desarrollé un emisor telefénico que tenia
la particularidad de tener mensajes hablados, almacenados en
forma digital, ya que hasta ese momento los equipos tenian
cinta, por lo general un minigrabador donde se registraban las
voces. Ese equipo fue uno de los primeros con mensaje
sintetizado en un medio no mecénico y tuvo buen éxito en su
momento, lo cual me permitié independizarme y dejé la venta
de insumos’, cuenta sobre sus siguientes pasos en la actividad.

Tras fabricar otro emisor telefonico, el Quasar, comenzé a ger-
minar la idea de otro tipo de desarrollo.“Fue a principios de los

Continua en pdgina 68

1977

Egresa del ciclo basico del Colegio Juan
XXIIl de Ramos Mejia.

Egresa como técnico electromecanico
en la ex escuela Técnica de la fabrica
Philips Argentina. Trabaja como vendedor
de insumos para electrénica.

1990,

Desarrolla y fabrica un emisor telefénico
con la marca Quasar. Conforma la sociedad
que daria origen, en 1992, a DX Control.
Desarrolla los primeros equipos de co-
municacién radial para monitoreo de
alarmas.




La experiencia de los afios...
y todo lo que nos puede

transmitir el que mas sabe.

Le presentamos DX Net. '
El Futuro de su negocio.

DX Control desarroll6 la famlia de equipos
mas completa, segura y potente para el
monitoreo radial y telefonico de alarmas.

Sus versatiles transmisores son compatibles
con todos los paneles de alarma del mercado,
y las receptoras radiales/telefonicas son
compatibles con todos los softwares de
monitoreo de alarmas.
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microfast

IMPORTADOR Y DISTRIBUIDOR DE SEGURIDAD ELECTRONICA

Micro Fast SRL comienza su actividad
profesional en 1991 importando compu-
tacion y electrénica. Desde 2004 lidera el
mercado de Seguridad Electronica en
Argentina. A fines de 2009 abre su oficina
en China y obtiene la distribucion de Sino-
vision Technology and Development en
toda Latinoameérica para toda su linea de
camaras y DVR Standalone YADIRA.

Asimismo inicia relaciones comerciales
con la emergente Anviz Biometric distri-
buyendo gran parte de su linea de contro-
les de acceso y los combina con el poderio
de cerraduras electromagnéticas de la
linea Inglesa ELEM, entre otras marcas de
renombre internacional.



> CAMARAS = ACCESORIOS - CERRADURAS
PLACAS DVR ANTENAS RF CONTROLES DE ACCESO
FUENTES CABLE DVR STANDALONE

Los productos de sequridad electronica que Ud. elige y los que
no sabia que existian puede verlos en nuestro Showroom y en
nuestro catalogo online: www.microfast.com.ar
Brindamos soporte post-venta y capacitacion.

ATENCION EXCLUSIVA @ Av. Raul Scalabrini Ortiz 564 - C1414DNS - Buenos Aires, Argentina
AL GREMIO Teléfono: (5411) 4857-2190 (lineas rotativas) Skype:microfastsrl
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Socio fundador de DX Control

'90 cuando conoci a mis actuales socios y decidimos formar
una empresa que se especializara en desarrollar equipos para
el monitoreo inaldmbrico de alarmas via radio’, recuerda Valle
acerca de los origenes de su actual empresa: DX Control.

De la artesania al robot
Los grandes cambios tecnolo-
gicos no se dieron solo en la
tecnologia de los equipos, sino
05 ae también, y fundamentalmente,

e\ ica | de fabricarl
. que V= eenic en la manera de fabricarlos.
\—0‘?‘,\3@\0\’\ tz de una Enlos inicios de la actividad,
fof Gion \ ante podria decirse que la fabri-
fun pas cacién era mas artesanal:

todo era técnica de inser-
cion, ya que habia que co-
locar todos los elementos
de manera manual en
- una placa. Esa técnicade
armado fue cambiando
y hoy ya se usa el montaje
superficial, con lo cual se optimiza el
tiempo de armado y se minimiza el niumero de

fallas. Esto redunda en beneficio de la calidad del equipo.

En cuanto a la conveniencia o no de la fabricacion local,
explica que hubo “muchos cambios en el pais y su economia a
lo largo de los ultimos treinta anos. A principios de los ‘80, la
tendencia era fabricar en el pais, ya que era sumamente com-
petitivo y habfa mucha diferencia entre, por ejemplo, un PIR
nacional y uno importado. Con los cambios, hubo empresas
que supieron adaptarse, otras que arriesgaron previendo la
competencia de lo importado, muchas que supieron reconvertirse
aimportadoras o distribuidoras y algunas que, lamentablemente,
quedaron en el camino”.

Ese proceso de modelo fabricante a la importacién, hoy en-
cuentra nichos de mercado mucho mas competitivos que
otros."En aquellos segmentos poco explotados o que no sean
de consumo masivo, hoy, la fabricacién nacional sigue encon-
trando buenas posibilidades. En otros mercados, como el de
CCTV, por ejemplo, la importacion es sumamente avasallante
y los costos de la fabricacién nacional no permitirian un margen
de competencia potable para el desarrollador nacional”.

Evolucion de la radio

La transmisién radial, en su principio de funcionamiento,
sigue siendo la misma: una onda electromagnética que se pro-
paga por el aire. Lo que cambid, en los Ultimos anos, fue la tec-
nologia, la manera de lograr esa propagacion.“En los primeros
equipos que fabricdbamos -refiere Daniel Valle- la frecuencia
de funcionamiento era fija y se lograba a través de cristales,
gue son los elementos que sirven para definir esa frecuencia.
En caso de querer modificar la frecuencia original habia que
hacer cambios fisicos en el equipo. Es decir, cambiar el cristal”.
A mediados de los ‘90, se incorporé la tecnologia sintetizada,
con lo cual la frecuencia se convierte en programable, cambio
que se puede realizar por programacion, sin necesidad de mo-
dificar componentes ni partes del equipo.“En resumen, pasamos
de los equipos con tecnologia ‘cristalera’a los equipos sintetizados.
Esto nos permitio flexibilizar los requisitos segun la demanda,
poder bajar los costos haciendo que los equipos sean casa vez
mas accesibles y acelerar también los tiempos de produccién,
con lo cual podemos llegar mas rapidamente a distintos secotres
del mercado’, concluye el profesional acerca de la evolcucion
de la tecnologia de transmision radial.
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Por qué radial y no telefénico

La transmisién via radio, primitivamente, se utilizaba exclusi-
vamente en alarmas bancarias, basicamente porque sus costos
estaban muy alejados de una economia domiciliaria. “Cuando
comenzé el abaratamiento en los costos de los componentes
de radio, los equipos con este tipo de tecnologia comenzaron
a ser adoptados en el uso residencial, un sector en el que habia
-y todavia hay- mucho para crecer”. El monitoreo telefénico
fue dominante hasta que el usuario comenzé a demandar mas
seguridad en las comunicaciones, principalmente por el corte
de lineas.”A mediados de los "90, el monitoreo radial comenzo
a crecer y, a fines de esa década, llego el servicio por GPRS a
través de los denominados back-up. Hoy, el prestador lo que
quiere es no depender de un tercero, como la empresa de tele-
comunicaciones, para asegurar la continuidad de un servicio.
Por eso sigue habiendo necesidad de radio: es el tinico medio
gue asegura comunicacion sin intermediarios”.

Aprendizaje

Todos los que hoy son referentes del sector y que tienen su
base en una formacion técnica, debieron aprender sobre la
marcha cuestiones relacionadas con los negocios.“Los técnicos
tenemos una cabeza que responde de manera bastante lineal,
por decirlo de alguna manera. Entonces, al igual que mis socios
y muchos otros que hoy estan al frente de sus empresas, tuve
que aprender la parte administrativa, el manejo de personal, la
manera de hacer nuevos negocios, etc. Eso provocd que tuviera
que dejar de pensar tanto en el disefio de un equipo, para lo
cual hoy en laempresa tenemos gente especializada, y dedicarme
a esas otras cosas. Eso no significa dejar de estudiar y capacitarse,
ya que las tecnologias cambian permanentemente, y hay que
conocer hacia donde tiende la industria. Personalmente nunca
descuidé la parte técnica, me gusta estar siempre en contacto
con el desarrollo del producto.

El futuro

“Los primeros anos fueron de una dedicacién casi full-time a
la empresa, con pequefios momentos para la familia o de
tiempo personal. Fueron afios complicados, como para toda
empresa que recién se inicia. Sin embargo, eso formé también
parte de nuestro aprendizaje: el de comenzar a generarnos el
tiempo para dedicarle a la familia, a los afectos, a la cuestién
personal. Somos concientes de que necesitamos hacerlo”

“Desde el punto de vista de la sociedad, siempre confiamos
en la tecnologia radial como base de nuestro crecimiento
como empresa. Hubo momentos complicados, es cierto, pero
pudimos estabilizarnos y salir adelante. El mercado todavia
tiene mucho por crecer, por evolucionar.

Hay una gran aceptacién del equipo
de radio y todavia no estd saturado
el mercado, cdmo si sucede con
otros segmentos”.

“Pensamos el crecimiento de la
empresa como aquel de las per-
sonas que nos acompanan en
este proyecto, confiados en
que la sucesioén tiene que
venir desde adentro. Per-
sonalmente, me veo por
muchos afos trabajando
igual que ahora, enca-
rando nuevos proyectos,
trabajando todos los
dias =

==
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Exclusivo
Software
de control

visual
Alari

Todo en un solo programa

Muestro exclusivo software recepciona

I3 informacidn de todas las 20nas protegidas.
Informacion inalambrica o alambrica en tiempo
real de las alarmas zonificadas y la prioridad
de cada una en un plano del lugar con sefiales
audibles y sonoras

Poderosa base de datos bajo clave, historiales,
pantallas de interaccin y regstros

Envio simultanen de informacion & usuarios VIP
Apta para ser monitoreada,

Tenemos mas de una razon
para ofrecerle un negoclo
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Cercos
Energizados
de Seguridad Perimetral

de 15 afos de experiencia.

Es el sistema de mayor poder disuasivo
al mas bajo costo del mercado.

De facil y rapido montaje reduciendo
costos ¥ tiempos de instalacion

Tiene el menor costo por metro lineal,
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Nuestro saftware de control
Se intercomunica con equipos

www.ala ria.:um.ar
4878-4100
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Buenos Aires, Argentina.

Codigo Postal: C1414AQI

Telefono / Fax; (+54 11) 4857-3130 / 9613
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Skype: digiset.srl | MSN: info@digiset.com.ar

ESTACIONAMIENTO exclusivo para clientes
Una hora sin cargo. No olvide sellar su ticket.

_www.digiset.com.ar
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SECURITAS

historia y actividad en 45 paises de América

con mds de setenta anos de

de Norte, Europa, América Latina, Asia,
Medio Oriente yAfrica, donde totaliza
alrededor de 280 mil empleados.

on el enorme respaldo que significa la presencia interna-

cional, y apoyados en un modelo de negocios simple pero
efectivo, Securitas se ha consolidado como la primera compariia
de seguridad privada también en la Argentina, pais en el que
opera desde el afio 2000.

La especializacion por segmentos le permite ofrecer servicios de
seguridad para todo tipo de industrias. Con el conocimiento para
identificar las necesidades especificas que tiene cada uno de sus
clientes, es capaz de ofrecer soluciones integrales a medida.

La compania sabe que la base del éxito es la formacién constante
de su gente. Por eso, a través del Instituto Securitas, trabaja bajo
la premisa basica de transformar al personal en verdaderos pro-
fesionales de la seguridad privada.

En Securitas Argentina se brindan respuestas a un amplio y
variado espectro de mercados, entre los que se encuentran
aviacién, puertos, bancos, centros comerciales, edificios corporativos,
hoteles, industrias y manufacturas, logistica, barrios cerrados,
construccion, salud, eventos, educacion, cultural, entre otros.

Su presencia en distintos puntos estratégicos del interior
del pais le permite llegar con su oferta de servicios a todo
el territorio nacional.

Instalacion y Servicio Técnico de Sistemas de seguridad elec-
tronica.

Monitoreo de Alarmas.

Track & Trace o seguimiento satelital de vehiculos.

Vigilancia especializada.

Mobile Services o rondas controladas de seguridad.
Custodias de Mercaderia en Transito.

Servicios combinados.

Tales son los principios que se ponen en practica en Securitas
para brindar proteccién a personas, bienes y sociedad.

El Instituto Securitas es el resultado del compromiso de Securitas
Argentina de desarrollar conocimientos y profesionales espe-
cializados en la seguridad privada.

El Instituto tiene como

|
i

Fil e

misién desarrollar conocimientos y profesionales especializados
en seguridad privada. La puesta en marcha del Instituto constituye
un paso fundamental para la profesionalizacién de un servicio
que es de vital importancia para nuestro pais.

El diferencial del Instituto, que por todo lo dicho constituye
un emprendimiento sin precedentes dentro de la industria, se
ha planteado como objetivos estratégicos:

Generar conocimiento especializado en seguridad privada.

Desarrollar excelencia en la capacitacion.

Promover un modelo de trabajo y liderazgo basado en los

valores de Securitas.

Inspirar una cultura de aprendizaje permanente en la organi-

zacion.

Las actividades que se dictan
en el Instituto se basan en cinco ejes:
Introduccién a la seguridad privada.
Especializacién por Segmentos de clientes.
Desarrollo del guardia y complementariedad educativa
Mandos medios
Actividades integradoras para todo el personal
Ocupa una superficie de aproximada-
mente 2.000 metros cuadrados y cuenta con capacidad para
doscientos cincuenta cursantes en forma simultanea, alojados
en ocho amplias y comodas aulas de estudio disefiadas espe-
cialmente para tal funcion. Todas ellas estan equipadas con he-
rramientas diddacticas de ultima generacion.

Completan el Instituto la sala de profesores, el laboratorio de
idiomas, el laboratorio de computacion, una biblioteca y un co-
medor, equipados también con los Ultimos adelantos tecnolégicos
en la materia
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SECURITAS

0800-122-Securit!

ecuritasorgenting.com
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Securitas Sistemas

Securitas Argentina cuenta con una unidad de negocios especificamente
desarrollada para implementar soluciones de seguridad electronica.

Proyectos e Instalaciones

Servicio Tecnico y Mantenimiento
Monitoreo

Track & Trace

securitasargentina.com
securitasuruguay.com SECURITAS



INTEGRACION TOTAL EN PROTECCION PERIMETRAL

Cable Sensor Microfonico — Cercos Eléctricos — Software de Control, Integracion y Monitoreo

ALIARA, mas de 12 anos disenando sistemas de sequridad perimetral,
lider y referente en el mercado argentino y latinoamericano.
Los sistemas PMS y POWERSHOCK son ideales para proteger industrias, silos,
barrios privados, Countries, terminales portuarias, aeropuertos, residencias, etc.

PMS 3

Energizador de perimetros Cable microfonico
 microprocesado para pequefios perimetros

e PMIS &
... | Sistema integral Cable sensor
| de seguridad perimetral microfénico enterrado |

ESPECIALISTAS EN SEGURIDAD PERIMETRAL

Tel.: (54-11) 4795-0115 - ventas@aliara.com - www.aliara.com @m @
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La importancia de refrendar conocimientos

" rnds’ comar

ElIng. José Maria Piscione, CPP, PSP, actual presidente del Capitulo de ASIS International en nuestro pais, nos

entrega las respuestas a las preguntas planteadas en nuestra edicion anterior y propone razones para

acreditar internacionalmente los conocimientos de seguridad que muchos de los lectores ya poseen.

Por qué contar con profesionales certificados

José Maria Piscione
Chairman 2011 Capitulo ASIS 215
jmpiscione@cepi.com.ar

Argentina es el pais sudamericano
con mayor cantidad de profesionales

certificados internacionalmente. Cuando
se habla de certificaciones internacionales
en el drea de la seguridad, proteccion pa-
trimonial, administracion de riesgos y pre-
vencién de pérdidas de bienes tangibles
e intangibles, las mas reconocidas son las
certificaciones en proteccion fisica PSPy
CPP en direccion de la seguridad.

ASIS International es quien otorga estas
certificaciones: la mayor asociacion de
profesionales de seguridad del mundo,
con delegaciones dirigidas por lideres vo-
luntarios democraticamente elegidos, or-
ganizados en Capitulos. El Capitulo ASIS
215 engloba a los miembros de Uruguay,
Paraguay y Bolivia. La acreditacion PSP o
CPP se obtiene aprobando un examen
de certificacion de conocimientos y acep-
tando desempenarse conforme a estan-
dares de ética y desempeno profesional
elevados. Desde 2002, los examenes se
toman en Buenos Aires.

El interés fundacional de ASIS, y de sus
mejores Capitulos locales, es claramente
laidentificacién, capacitacion, educacion,
el desarrolloy desenvolvimiento de colegas
conforme a esos cédigos profesionales y
de conducta, y mantener una gestion di-
namica y transparentemente democratica,
con un elevado nivel de participacion de
sus miembros.

A continuacién, formulamos 10 pregun-
tas estratégicas que la alta gerencia debe
hacerse respecto de las certificaciones in-
ternacionales en seguridad:

1- ;{Cual cree que seria la forma de
que mi empresa incremente interna-
mente, y ante terceros, el interés por
la seguridad y las ventas de mis pro-
ductos y servicios,disminuyendo, a su
vez, incidentes y pérdidas?

iincremente su credibilidad! La confianza
es necesaria para el comienzo de ese circulo

virtuoso. Un camino para ello seria, sin du-
das, su designacién internacional como
PSP en Proteccion Fisica o CPP en Direccion
de Seguridad. La designacién PSP o CPP
provee un estatus reconocido globalmente
con unafavorable extension de confianza.
Estas certificaciones le permiten inmedia-
tamente a su empresa ser aceptada, res-
petada y buscada por sus capacidades de
servicio y comerciales. Esa mayor expec-
tativa que generainternay externamente,
podrd, a su vez ser cubierta de muy buen
grado por las competencias y desempefio
profesional de su PSP/CPP.

2- ;De qué forma podria mi Organi-
zacion de Seguridad diferenciarse de
manera creible de las demas?

iDistingase! Demuestre que opera con-
forme a estandares internacionales en el
cumplimiento de leyes y regulaciones de
seguridad. En un mercado competitivo,
su habilidad para diferenciarse sin mas
esfuerzo que el de aplicar, pero de manera
sistematizada, sus competencias en el
mercado especifico de la seguridad es cri-
tica. La preparacion para las Certificaciones
CPPy PSP le forman en esa sistematizacion,
elevan su perfil, amplian la reputacién y
favorece la exposicion publica profesional
de su Organizacion.

3- §Cémo podria acreditar ante mis
distintos interesados organizacionales
la amplitud y profundidad de las com-
petencias de mi Organizacién de Se-
guridad en la proteccion de recursos
clave, prevencion de pérdidas y gestion
deriesgos?

iDemuestre la amplitud y profundidad
de su profesionalidad! Provea la evidencia
de que usted tiene en su organizacién
maestria certificada por organismos mun-
dialmente respetados sobre el cuerpo de
conocimientos esenciales que constituyen
un completo profesional de gerencia-
miento de la seguridad. De ellos, el mas
antiguo y respetado es ASIS International,
certificado y comisionado para ello por
el Gobierno de los Estados Unidos.

4- En estas épocas de incertidumbre
e inflacion, con margenes operativos
decrecientes donde se requieren re-

sultados de corto plazo, ;qué gasto de-
beria hacer en mis responsables de ad-
ministracion de riesgos, seguridad y
proteccion patrimonial para aumentar
la reputacion/valor de mercado de mi
Organizacion de Seguridad?

ilncremente su valor de mercado!Y ten-
drd un retorno sobre su “gasto” especta-
cular, mas aun en esas condiciones de
mercado. Con el comienzo del proceso
de sistematizar su aprendizaje, conforme
a la curricula de acreditaciones interna-
cionales globalmente aceptadas y valo-
radas, usted estara protegiendo de inme-
diato sus bienes tangibles e intangibles,
asi como su imagen y rentabilidad. Estos
tiempos también implican riesgos incre-
mentados, realizando la mejor inversion
interna y externa quien pueda demostrar
poder liderar el proceso de la gestién de
seguridad y administracion de riesgos.
Probar con laignorancia suele ser la peor
inversién, pero sobre todo en esta era del
conocimiento y relacionamiento. Sus cre-
denciales CPP o PSP significan lo mismo
en todo el mundo y son requeridas por
las corporaciones multinacionales.

5- ;De qué manera puedo desarrollar
actitudes de liderazgo de mi Organi-
zacion de Seguridad en materia de lo-
grar seguridad, prevencion de pérdidas,
proteccion patrimonial y administracion
deriesgos?

iConfirme sus habilidades de liderazgo es-
tratégico! Los CPP y PSP son reconocidos
como lideres en la profesién, gente que ha
desarrollado la habilidad del liderazgo coti-
diano puesto diariamente a disposicion de
quienes los rodean. La disponibilidad de
estos profesionales en su organizacion le
identifican como a alguien que cuenta en
su Organizacion de Seguridad con gente
conla habilidad de proveer liderazgoy orien-
tacién tanto en cuestiones de seguridad cri-
ticas como en las ordinarias y cotidianas;
desde el manejo de prioridades en emer-
gencias, al mejor manejo del tiempo y ha-
bilidades gerenciales necesarias paraimple-
mentar los principios y practicas de la segu-
ridad teniendo en cuenta la interrelacion de
todos esos campos que menciona.

6- ;Con cuales de las medidas antes

Continta en pdgina 80



Seguridad

I DIALER

SEGURIGAD ELECTROMICA

La Rioja 827 (C1221ACG)
Ciudad de Buenos Aires - Argentina
Tel/Fax: (54 11) 4932-3838

ventas@dialer.com.ar

www.dialer.com.ar
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Moderno disefio, simple y compacto.
Sistema independiente, todo en uno.
Video verificacién de alarmas (opcional) [ e
Comunicador Telefonico incorporado.
Opciones de comunicacién IP y GPRS., —
.
® Facil instalacion y operacion intuitiva,
Amplia variedad de accesorios y opciones de expansion,
28 zonas inalambricas més 1 cableada. T
4 Particiones. 8 diferentes usuarios. ﬁ

Dialer recomienda
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AVTECH, la marca de grabadores digitales de video
-DVRs- de mayor venta en el mundo, presenta su variada
linea de camaras IP.

Integre en un mismo soft Camaras IP y DVR's.

No es una moda, es el fuluro,

Desde hace 20 afios proveemos equipos de seguridad
electronica a cientos de empresas.

En Dialer encuentre variedad, stock permanente,
las mejores marcas y profesionalismo.

|Equipos de grabacion
digital auténomos

|Cémaras IP y Megapixel
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AWECH dialerseguridad@dialer.com.ar
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Control de Horarios, Accesos y Asistencia
Tarjeta de Proximidad + Huella Digital + Nro de Pin

Horarios Totales y Efectivos Los informes

Célculo de Horas Extras y Llegada Tarde gEsspoitan en

a8
*Todos los equipos incluyen Software Pro-id - n

Asesoramiento, capacitacion y precios especiales para el Gremio

PRE)E  0116009-0614/0615 . 0ro-jd coma

N ventas@pro-soft.com.ar
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La importancia de refrendar conocimientos

planteadas posicionaria a mi Organi-
zacion de Seguridad como una de "Ries-
go Bajo" frente a las empresas de se-
guros e interesados organizacionales?

jPosiciénese correctamente! Saber cdmo
atender las exigencias de los Gerentes, la
Alta Gerencia y la Direccién de sus em-
presas clientes y estar a la altura del desafio
de demostrar que se puede gestionar
hacia un riesgo notablemente menor, de
manera mucho mas econdmica, le coloca
en otro nivel, en un posicionamiento co-
rrecto para resultar confiable y deseable.
La forma mas rapida de posicionarse co-
rrectamente y de alcanzar ese nivel es con
orientacién y método: los cursos de pre-
paracion para los examenes PSP y CPP
son dictados por gerentes con esas certi-
ficaciones que tienen a su cargo esas res-
ponsabilidades en grandes organizaciones.
Demuestre al mercado el continuo des-
arrollo de las capacidades de su organi-
zaciény permita que los clientes conozcan
que lo que tiene para ofrecer esta plena-
mente respaldado por una responsable
y profesionalmente renovada capacidad
de desempeno profesional.

7- {Cémo lograria mi Organizacion de
Seguridad mantenerse formalmente
en la delantera ante los continuos cam-
bios y las crecientes exigencias de la
sociedad frente a incidentes de segu-
ridad, emergencias y pérdidas?

iManténgase al paso de los rapidos cam-
bios! En la industria de la seguridad, mas
que en muchos otros campos donde hay
carreras tradicionales, se hace a través de
la certificacion y recertificacion de sus
profesionales. Los niveles son mas altos
ahora y parte del entrenamiento de un
PSP o CPP pasa por obtener la informacion
necesaria, entender el proceso de decidir
y gestionar eficientemente riesgos, y de
anticipar lo inesperado. La educacién con-

tinua es un proceso a lo largo de la vida
actualmente necesario para sostener el
éxito profesional.

8- ;C6mo demostraria, prima facie, que
dispone de las competencias necesarias
para generar ahorros y mejor rentabi-
lidad y retornos sobre las inversiones?
{Como me beneficio con mis medidas
de Administracion de Seguridad y al
manejar con criterio gerencial los riesgos
en la operativizacion de decisiones de
negocios en un mercado inmaduro?

Con profesionalidad, demostrando una
madurez de dicho caracter. Esto se acredita
conuna credencial, la cual es reconocida de
inmediato y portable internamente en su
organizacién, asi como también a través de
organizaciones en los sectores publicoy pri-
vado que visite, generando asi credibilidad,
oportunidades y negocios.

9- ;Cémo hacer que mi Gerente de se-
guridad me permita gozar de protec-
cion legal para el Directorio y para la
Organizacion, ya sea la nuestra o lade
nuestros clientes?

Goce de proteccion legal para usted y
para su empleadory sus clientes. Las cer-
tificaciones PSPy CPP son brindadas a su
organizacion y sus clientes externos con-
forme a la designacién Safety ACT insti-
tuida a ASIS International por el Gobierno
de los Estados Unidos, cubriendo sus ac-
tividades y sus organizaciones local e in-
ternacionalmente. De manera similarala
que el IRAM promueve los estandares
NFPA e ISO, al madurar los entes regula-
dores, éstos tienden a adoptar los estan-
dares de reconocimiento internacional
que, en materia de Servicios de Seguridad,
Proteccion Patrimonial, Gestion de Riesgos,
respuesta a Incidentes, Crisis, Continuidad
y Recuperaciony prevencién de Pérdidas,
tienden a ser los estandares de ASIS In-
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ternational, miembro de la ISO/ANSI.

10- ;Cémo abro las compuertas para
aprovechar el del relacionamiento, ba-
sado de las redes profesionales que me
permitan contener interrupciones y
pérdidas y a la vez encontrar las mejores
ideas?

Cree una red profesional expandida de
relaciones laborales beneficiando su ca-
rrera. Aproveche la base de respeto mutuo
que ligaalos PSPy CPP. El trato profesional
es totalmente distinto en Argentina, Uru-
guay o cualquier lugar del mundo cuando
se dispone de estas credenciales de cer-
tificacion internacional.

Organizandose parala

Certificacion Internacional

Mas que porimpulso, el profesional ele-
gible -cinco o mas afos en ejercicio full
time de la profesién e indiscutible des-
empeno profesional-, debera prepararse
deliberadamente. Cuanto antes del co-
mienzo de los cursos consiga los materiales
de estudio, mejor. De hecho, para el primer
dia, usted deberia tener un total conoci-
miento del material. EI Curso PSP de 85
horas es el 5 de marzo de 2012 y el CPP
de 225 horas es el 6 de agosto. Paraambos
cursos se encuentra abierta la inscripcion
y aln quedan vacantes.

Respuestas al

numero anterior de RNDS

Si tiene la revista a mano, vera que la res-
puesta correcta a todas las preguntas de la
pagina 96 de la edicién 63 de RNDS, corres-
ponden a la misma posicion de alternativa.
Proponemos desde este espacio desarrollar
en capitulos sucesivos una introduccion al
programa PSP con exdmenes de prueba por
maodulo. En ese caso, cada nota técnica ter-
minaria en un cuestionario especifico para
profesionales en proteccién fisica =

Mas informacion: Sobre ASIS International y las certificaciones internacionales: www.asisonline.org
Sobre los cursos de certificacion internacional: info@cepi.com.ar.
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Incremento en la aplicacion de normas

" rnds’ comar

Estamos ante un cambio positivo en el que todos somos protagonistas.

La funcidn del ingeniero de incendio debe consistir en la coordinacién de las

diferentes dreas para alcanzar el cumplimiento normativo.

Algo esta cambiando

Ing. Eduardo D. Alvarez (*)
Director de EDAR Ingenieria
ealvarez@edaringe.com.ar

Q uienes, debido a nuestra actividad,
tenemos la oportunidad de viajar
por Latinoamérica, somos testigos de la
penetraciéon paulatina de las normas y
cédigos de la NFPA. Siendo el cuerpo nor-
mativo mas solido de nuestro continente,
era sin duda esperable y estd ocurriendo.
No sélo encontramos que mas profesio-
nales aplican o, por lo menos, mencionan
las NFPA, sino que podemos ver hechos
concretos a través de edificios, sistemas
e instalaciones cuyo disefio muestra ca-
racteristicas que evidentemente obedecen
a criterios que aparecen en la normas de
la NFPA.

Reconocimiento general

Dos o tres décadas atras, las normas
NFPA eran, en Latinoamérica, una rareza,
cuando mucho un material de estudio
para unos pocos especialistas que tenian
pocas posibilidades de llevar a la practica
lo que leian, apenas en algunas instala-
ciones de algunos selectos clientes. Hoy,
aunque se mantienen reticencias hacia
el cumplimiento normativo total, los pro-
fesionales no sélo saben qué son las NFPA,
sino que conocen, por lo menos en con-
ceptos generales, sus alcances y las ven-
tajas inherentes a su aplicacién. Ya hemos
superado, entiendo, la etapa del primer
contacto. La NFPA ya no es una siglaignota
cuyo significado y actividades deberian
ser explicadas en cada oportunidad en
que se las menciona. El logotipo de la
NFPA es ahora reconocido por muchosy
generalmente se lo asocia como indicador
del non plus ultra de la proteccién contra
incendio.Todo esto se ha logrado a través
de muchas tareas: las conferencias, los
foros y congresos, las normas traducidas,
las actividades de capacitacion y la accién
permanente de quienes -y me siento or-
gulloso al incluirme- hace afilos hemos
visto en la NFPA una respuesta sobre como
implementar la proteccién contra incen-
dios seriamente, en contraposicion con

los métodos que, con cierta dosis de im-
provisacion, eran entonces moneda co-
rriente en nuestros paises.

Hoy la NFPA es conocida y ahora nos
enfrentamos con otras situaciones.

Problematica a resolver

El primer problema que se puede ob-
servar consiste en la aplicacién individual
de las normas, como si cada una de ellas
fuera un documento independiente, mien-
tras que, en realidad, las normas son do-
cumentos integrados a un cuerpo nor-
mativo muy amplio que, incluso, excede
a la NFPA y abarca otras instituciones
como la ASME, el ANSI 'y UL, entre otras.
La correcta aplicacion de una norma im-
plica, necesariamente, aplicar también las
normas referenciadas en su texto, las que,
en normas y codigos extensos como, por
ejemplo, laNFPA 101, suman mas de cien.

Este problema tiene dos causas, siendo
la mas evidente la econémica: los paises
en los que vivimos no tienen los recursos
del pais origen de las normas por lo que
muchos constructores e industriales en-
cuentran importantes dificultades para,
econémicamente hablando, cumplir con
la gran cantidad de requisitos resultante
del conjunto formado por la norma que
originalmente se pretende cumpliry por
las normas referenciadas en su texto. El
resultado es que la aplicacién normativa
resulta limitada a las normas mas rele-
vantes dejando de lado aquellas que se

“Dos o tres décadas atrds
las normas NFPA eran, en
Latinoamérica, una rareza,
cuando mucho un material de
estudio para unos pocos
especialistas que tenian pocas
posibilidades de llevar a la
prdctica lo que leian, apenas
en algunas instalaciones de

algunos selectos clientes”

derivan de éstas. Esta situacion se extiende
alaadopcién oficial en varios de nuestros
paises de algunas normas sin adoptar las
restantes, siendo la Unica excepcion Costa
Rica, que, aplicando un punto de vista
conceptualmente correcto, adopté la to-
talidad de las normas.

La segunda causa la constituye el cono-
cimiento requerido para interpretar la to-
talidad de las normas en paises donde
éstas no presentan una historia de imple-
mentacion. En efecto, en una obra en
construccion, por ejemplo un edificio de
oficinas, los profesionales de los multiples
rubros cuya suma compone al edificio,
conocen su trabajo, pero no conocen las
normas NFPA aplicables. Es asi que, el di-
sefador del acondicionamiento de aire,
conoce como disefar el sistema, pero no
sabe cudles son los requisitos de la NFPA
90A. Lo mismo ocurre con el disefiador
de las escaleras o el encargado de definir
los revestimientos del cielorraso, que des-
conocen la NFPA 101. Como resultado, el
asesor de ingenieria contra incendio -en
los casos en que esta persona participa
del proyecto- recibe consultas sobre una
multiplicidad de normas, siendo muy dificil
que pueda poseer experiencia en la to-
talidad de los rubros de actividad abar-
cados. La funcién del ingeniero de incendio
(fire engineer en inglés) debe consistir en
la coordinacién de las diferentes areas
para alcanzar el cumplimiento normativo,
y no en constituirse en el conocedor de
todos los requisitos de todas las normas
aplicables, lo que facilmente supera las
posibilidades de un profesional.

Otro problema importante son las limi-
taciones que surgen de la inexistencia en
Latinoamérica de equipamiento o com-
ponentes certificados (listed) de origen
local. Obviamente, no siempre la impor-
tacion es la solucién, ante todo por los
costos involucrados y también se da el
caso de paises en los que las leyes de pro-
teccién a la industria nacional presentan
obstaculos muy importantes a la impor-
taciéon de un elemento a primera vista tan
simple como una puerta cortafuego cer-
tificada o de un cartel de sefializacion con
certificacién de su luminancia. En muchos
paises, incluso, no existen laboratorios ca-
paces de certificar localmente un prototipo.

Contintia en pdgina 88
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Los resultados

El resultado tiende a una cierta “adap-
taciéon” (en algunos paises lo denominan
“tropicalizaciéon”) de la norma a las cir-
cunstancias locales en las que priman mas
los razonamientos econémicos que los
técnicos. En el mejor de los casos, los com-
ponentes mas criticos (los rociadores au-
tomaticos son un claro ejemplo) se im-
portan con sus pertinentes certificaciones
y los restantes se adquieren localmente
con una calidad que se entiende como
aceptable. En los peores casos, este con-
cepto de“adaptacion”es extendido a com-
ponentes tan criticos como las bombas
de los sistemas de agua, lo que tergiversa
los objetivos normativos.

Existen también profesionales que con-
sideran que una norma NFPA puede cum-
plirse parcialmente. Es decir, un requisito
si y el otro no. Este equivocado criterio
suele nacer de considerar que las normas
NFPA presentan requisitos de maxima
cuando -y asi lo indican las mismas nor-
mas- son, en realidad, requisitos minimos.
Al considerar que estamos en presencia

de una norma muy exigente, facilmente
se cae en no cumplir totalmente sus re-
quisitos. Si no cumplimos con lanormaa
cabalidad, el resultado es impredecible y
no se alcanza la garantia razonable de
proteccion que ofrece la norma.

Por ultimo, los latinoamericanos solemos
estar prestos a discutir el contenido de
una norma, sin saber siquiera cuales fueron
los motivos por los que los miembros del
comité de redaccidn decidieron un valor,
un requisito o una exigencia. Simplemente
nos preguntamos ;por qué?y, al no tener
una respuesta, consideramos que pode-
mos decir que es mucho, que es poco o,
sencillamente, que no resulta aplicable.

" rnds’ comar

Conclusiones

Las soluciones a cada uno de estos temas
resultan evidentes y requieren tiempo.
Tiempo para que aprendamos el contenido
detallado de las normas en cada uno de
nuestros rubros; tiempo para que los fa-
bricantes locales vean las ventajas de cer-
tificar sus productos; tiempo para que nues-
tros paises adopten los codigos y normas
de la NFPA; tiempo para que surjan los la-
boratorios de certificacion en la region;
tiempo, en sintesis, para que encontremos
las ventajas de proteccion de vidas y bienes
que ofrecen los requisitos normativos.

Como vemos, antes nos preocupabamos
porque nadie hablaba de la NFPA en Lati-
noamérica; ahora nos preocupa que no se
hagan las cosas del todo correctamente. Sin
embargo, estamos ante un cambio positivo
en el que todos somos protagonistas =

(*) El Ingeniero Eduardo Alvarez es director
de EDAR Ingenieria, consultores en inge-
nieria contra incendio y preside la Asocia-
cion de Profesionales contra Incendio de la
Republica Argentina.
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La seguridad como valor diferencial

CCTV en el mercado hotelero

Prestaciones, diserio y funcionalidad son algunas de las caracteristicas que se
requieren en el sector hotelero para cumplir con los requisitos de seguridad,

tanto propios como de terceros. Algunas claves para analizar este
mercado y ofrecer un servicio acorde a lo que éste necesita.

L a seguridad en instalaciones de ho-
teleria es un elemento diferenciador
en la toma de decisiones de sus clientes.
Sin embargo, estas medidas deben estar
perfectamente integradas y convivir en
equilibrio con la estética y disefo del hotel
y cumplir con una serie de objetivos fun-
cionales: seguridad, comodidad y priva-
cidad para sus clientes y disuasion ante
acciones como vandalismo, robo, accesos
a zonas indebidas y reclamo de dafos
por parte de usuarios en caso de acciden-
tes o incidentes ocurridos durante su es-
tadia en las instalaciones.

La implementacion de este tipo de sis-
temas aporta un gran nimero de bene-
ficios cuantitativos y cualitativos para cual-
quier hotel. Por esta razdn, es primordial
analizar las necesidades especificas de
cada instalacion y los objetivos a perseguir
en cada uno de sus emplazamientos

Beneficios del CCTV

El uso de sistemas de CCTV ofrece bene-
ficios cualitativos que aportan al cliente un
valor diferencial de los servicios implicitos
ofrecidos por el hotel. Para el director de
seguridad y/o gerente de lainstalacion, en
tanto, se transforma en una herramienta
de gestién muy potente a través de la cual
pueden conocer el estado de las instala-
cionesy del servicio (eventos, limpieza, ca-
lidad, etc.), asi como analizar los flujos de
personas en cada una de las zonas del hotel
en cualquier momento y desde cualquier
lugar con conexién a Internet. Finalmente,
ante la existencia de cualquier incidencia,

"
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el video digital permite la recuperacién de
cualquier imagen para su andlisis y trata-
miento en laidentificacién de esas inciden-
cias, intrusion e inclusive la revision de re-
clamos por parte de los clientes.

Por otra parte, entre los beneficios eco-
némicos se pueden destacar la disminu-
cion de las primas de riesgo frente a las
companias aseguradoras y los casos de
falsas denuncias por dafos y perjuicios
por parte de los usuarios.

Estudio y diseiio de la solucion

Una vez analizados los numerosos be-
neficios que la instalacion de un sistema
de seguridad de CCTV ofrece en un esta-
blecimiento hotelero, la clave reside en
el disefo de una solucién adecuaday per-
sonalizada que tenga en cuenta los si-
guientes aspectos:

« Edificios de disefio: Nos encontramos
ante edificios cuyo tamano, disefo y ar-
quitectura, ademas de otros factores, los
convierten en instalaciones particulares
en los que se requiere del disefio de un
sistema de seguridad Unico, personali-
zado e integrado para cubrir cada una
de sus necesidades sin romper la estética
de lainstalacion.

« Gran afluencia de personas: Cualquier
cadena hotelera es un claro ejemplo de
instalacion singular en la que confluyen
distintos tipos de visitantes durante las
24 horas del dia: clientes, proveedores,
empleados y personas de paso, entre
otros casos. En funcién de la vinculacion
de estas personas con el hotel, los objetivos
seran bien distintos: seguridad y privacidad
para sus clientes, control de empleados,
disuasion de actos delictivos, etc.

« Variedad de escenarios (ptiblicos o
privados): La determinacion de los lu-
gares criticos de la instalacién como ac-
ceso a las instalaciones, puertas, salidas
de emergencia, ascensores, salones, pa-
sillos, spa, estacionamiento y zonas par-
quizadas, por ejemplo, son elementos
importantes a considerar para lograr los
objetivos perseguidos. En cada uno de
estos espacios debe analizarse la loca-
lizacion y la seleccion de cada una de
las cdmaras, ya que hay lugares del hotel
donde no se pueden instalar sin inco-

modar a los clientes o incluso violando
la ley de proteccion de datos.
Sin embargo, en otras localizaciones, el
objetivo debe ser disuasorio por lo que
la cdmara tiene que ser muy visible para
que pueda cumplir con dicha funcién.
En el mercado existen muchos modelos
de cdmaras que nos permiten elegir desde
pequenas cdmaras “pinhole” hasta apa-
ratosos domos con capacidad de movi-
miento. En el hotel serd critico realizar un
andlisis del compromiso seguridad/pri-
vacidad, de manera que los clientes vean
el sistema de seguridad como un garante
de su bienestar en la instalacion.

« Proteccion de bienes y de personas:
No sélo las personas son objetivo de
estas medidas de seguridad. Algunos
bienes que forman parte del mobiliario
del hotel, como obras de arte (entre ellos
tapices, esculturas y cuadros) poseen un
valor incalculable y deben ser protegidos
con medidas preventivas para disuadir
a los posibles delincuentes sin vulnerar
la privacidad de sus clientes.

« Eventos: El sistema de seguridad debe
ser flexible de forma tal que pueda cubrir
cada uno de los eventos que puedan
organizarse en las instalaciones del hotel,
COmOo ceremonias, congresos, exposi-
ciones, etc.

Desde el punto de vista técnico, la pro-
blemédtica a resolver en la instalacion de
un sistema de seguridad reside, principal-
mente, en el gran nimero de cdmaras a
controlar (sean éstas analdgicas o IP), la
existencia de varios centros de control y la

Continta en pdgina 96
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Servicios Gerenciados de

Seguridad y Control.

Accesos y Seguridad. Operadores Certificados.
Control de Areas Criticas. Monitoreo.

Deteccion de Incendio. - Mantenimiento.

CCTV Analdgica y Digital. Soporte 24 Horas.

CCTV Seguridad Ciudadana.
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» evolucion que se transmite

Sin cortes ni congestionamiento
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¥ con el mejor vehiculo GPRS,
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Seguridad Vehicular
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.mercados verticales

La seguridad como valor diferencial

integracion y gestion de los distintos sub-
sistemas de seguridad, como CCTV, sistema
de intrusion, sistema de seguridad contra
incendios y control de accesos, por lo que
el Director de Seguridad deberd tener en
cuenta algunos elementos para seleccionar
el sistema de CCTV més adecuado
Los puntos a considerar seran:
- Facilidad en el manejo del sistema
+ Solucién Unica e integrada que permite

la gestion de un ndmero ilimitado de
DVR/NVR, asi como su control simultaneo
local y remoto del edificio desde uno o
varios centros de control.

« Sistema de CCTV escalable y flexible que
permita aplicaciones de una forma eco-
némica y sencilla y la integracién con
otros subsistemas tales como control de
accesos y sistemas contra intrusion.

- Disponibilidad de cdmaras de alta resolu-
cién para la identificacion del delito.

+ Disponibilidad de camaras adecuadas
para escenarios con bajas condiciones
de iluminacioén o fuertes contrastes de
luz, como en fachadas vidriadas y accesos,
entre otros puntos.

Sintesis

Podemos concluir que la instalacion de
sistemas de CCTV es actualmente muy
recomendable para hoteles dada la ma-
durez en costos y prestaciones de la tec-
nologia actual. Estas instalaciones renta-
bilizaran en muy poco tiempo la inversion,
pero deberan tener en cuenta los grandes
principales items citados en este articulo
para que la eleccion satisfaga a largo plazo
las necesidades del hotel

Para mas informacion: www.scati.com - marketing@scati.com

TIPO MANUAL
* Facil manejo.

* Evita cacheo manual.
» Detecta todos los metales
Elevadisima sensibilidad.
e bateria recargable,

—

* Desplazable,

4 Zonas

info@detectorss.com.ar - www.detectores.com.ar

 Sequros para
marcapasos

\'l

TIPO PORTICO
* Alarma sonora y visual,

= Detecta todos los metales,

* Sefialasu ubicacion.
-Eer'ﬂﬁn para armas.

Electronica Apliada S.R.L.

Perii 952 - C1068AAJ - Buenos Aires - Argentina - Tel: (5411) 4362-7079 / 7179 - Fax: (5411) 4362-7179

Scati Labs desarrolla, fabrica y co-
mercializa sistemas de video-vigilan-
cia que permiten la gestion de
multiples cdmaras de seguridad para
el control y supervision de instalacio-
nes locales y remotas. Basados en
una investigacion tecnoldgica propia,
la empresa produce avanzadas apli-
caciones software, escalables, accesi-
bles via web e integrables con
sistemas externos en proyectos de
seguridad de mediano y gran ta-
mano. Las soluciones han sido imple-
mentadas con éxito en sectores como
el financiero, el logistico, organismos
publicos, industrias y distribucion.
Certificada ISO 9001, Scati Labs, com-
prometida con la conservacién del
medioambiente y el desarrollo sus-
tentable, actualmente se encuentra
en fase de implementacion de un Sis-
tema Eficaz de Gestion Medioam-
biental conforme lo establece la
Norma UNE-EN ISO 14001.
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QSFLIR

Camaras Infrarrojas de Seguridad
para Vision Nocturna

Portatiles y para Transporte

il

Visign comun Visian FLIR

sy b

d Vea asuluta -Eﬁte tndn-

Oficinas comerciales: Terrero 2074 (C1416ECH) Capital Federal TellFax: (5411) 4585-5800
E-mail: flir_extech@meditecna.com.ar Web: www.meditecna.com.ar
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LA MEJOR SOLUCION EN CCTV
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The Intelligent Surveillance Solution
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Las voces del pueblo

Las pintadas politicas reconocen en la Argentina re-
motos antecedentes. Entre ellos, aquella frase que
Sarmiento escribié en francés mientras marchaba
al exilio en Chile: "'Bérbaros las ideas no se matan™.
Transcurrido mas de un siglo, los muros del Pais
se poblaron de mensajes clandestinos al carbén o
a la tiza que alentaban la vuelta de algun lider pros-
cripto. Después llego el aerosol y enseguida los graf-
fiti del Mayo francés: ""La imaginacion al poder",
""Prohibido prohibir", *'Debajo de los adoquines es-
ta la Playa".

A la salida de la dictadura, que llegé a castigar las
pintadas hasta con la muerte, arribaron las ins-
cripciones esperanzadas pero fugaces de la pri-
mavera democratica.

Avanzados los ochenta, brigadas de graffiteros su-
pieron dar muestras de un ingenio desencantado
y cinico: "'si Evita viviera... Isabel seria soltera™... Du-
rante los noventa, del mismo modo que se priva-
tizaban las Empresas publicas, el ambito privado
también se aduefiaba de las inscripciones que an-
tes habian constituido una expresion colectiva: asi
fue como se hizo frecuente valerse de paredes o
pasacalles para declarar un amor o festejar un
cumpleafios.

Lo que alguna vez fue "'la barra de la esquina™ de-
vino en tribu urbana que gusta dejar marcas iden-
tificatorias en la piel de la ciudad.

Como sea, pasearse hoy por el centro y los barrios
de cualquier ciudad permite comprobar que, inclu-
so por medio de sus pintadas, se rinde tributo a esa
pervivencia y mezcla de todos los géneros y estilos
posibles que caracteriza a la posmodernidad. En su-
ma, una recopilacion de imagenes que es impres-
cindible ver para volver a pensar en lo que hoy son
las luchas, los amores, los odios, los deseos, los gus-
tos, los juicios y los prejuicios que los habitantes bo-
naerenses siguen gritando a través de sus paredes.
Es evidente que hoy todo esta mezclado y enrare-
cido: no se puede transitar porque cualquiera tie-
ne derecho a manifestarse y no se puede tener un
frente prolijo pues seria probable que nos encon-
traramos con una campafia politica o una parodia
de las campanias oficiales de prevencién y hasta al-
guna muestra de intolerancia xen6foba.

En mi época de estudiante, en La Plata, mis com-
paferos del interior defendian

las pintadas diciendo: "Las pa-

redes son las voces del pueblo™.

Cdor. Miguel Angel Turchi
Presidente de CEMARA

;

Estandar CEMARA 1002:2011

Normativa aplicada
en el Municipio

e Lanus

Centros de monitoreo y
emergencia en Municipios
y otras organizaciones
gubernamentales afines
adoptan estandares de
calidad, que se traducen
en eficiencia y seguridad
en la operatoria.
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Miguel Turchi, Presidente de CEMARA, y Dario Diaz Pérez, Intendente de Lanus, muestran al Gobernador Daniel Scioli, la certificacion entregada por la Camara.

U navez mas el ambito publico encuentra en CEMARA un valioso
referente frente a la problemaética de la inseguridad, confirmando
que ella debe ser abordada coordinadamente mediante esfuerzos
conjuntos. El estado, desde su ineludible responsabilidad emanada
de la Constitucion Nacional, y el conjunto de empresas nucleadas
en nuestra Camara, mediante su constante profesionalizacién y ca-
pacidad investigativa desarrollando estandares, que brinden un
marco de eficiencia a la aplicacién y la correcta utilizacion de los
maés variados medios tecnoldgicos con que la seguridad electro-
nica pueda contar.

El hecho de que el Municipio de Lanus, tal como habiamos infor-
mado en la edicion anterior de la Revista Negocios de Seguri-
dad, le haya requerido a CEMARA la inspeccion de su centro de mo-
nitoreo de acuerdo al Estandar 1002:2011 no es sorpresa, del
mismo modo que tampoco lo es que dichas inspecciones ya se-
an requeridas por los incipientes centros de monitoreo de Video
Vigilancia que se aprontan a inaugurar en distintos municipios del
conurbano bonaerense.

Esta demanda de regulacién propone una distincion en la calidad, efi-
cienciay seguridad que surge como resultado de muchos afios de tra-
bajoy estudio por parte de los empresarios del Monitoreo de Alarmas.

Es asi que, el 26 de julio pasado, el Municipio de Lanus procedi6
a inaugurar su centro de monitoreo de video y emergencias con
la presencia del Sr. Gobernador de la Provincia, Daniel Scioli; el
Ministro de Seguridad y Justicia bonaerense, Dr. Ricardo Casal; el
Intendente Municipal, Dr. Dario Diaz Pérez, y en representacion de
CEMARA, nuestro Presidente, Cdor. Miguel Angel Turchi, acom-
pafiado por el Secretario de la institucién, Ing. Ricardo Gonzalez
y el Tesorero, Lic. Walter Costa, haciéndose entrega en el acto del
Certificado con relacion a la Inspeccion que CEMARA le realizara
a dicho centro de monitoreo en vistas de aprobar las exigencias
que el mismo establece.

Institucionalmente se trata de un icono més en este camino tra-
zado entre la actividad privada de la Seguridad Electronica, re-
presentada por CEMARA, y el ambito publico, dado que del mis-
mo modo que anteriormente lo fue el acuerdo con el Gobierno de
la Provincia de Buenos Aires en relacion al plan Aula Digital. En es-
te caso, el Municipio de Lands adopta a nuestra CAmara como or-
ganismo referente en un control de calidad especifico que su ac-
tividad de Monitoreo de Video requiere y posicionando a dicho mu-
nicipio como el primer organismo estatal en apuntar a cumplir es-
te estandar CEMARA.
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» Sensor CMOS de 1.3 megapixeles. +
1 Visibilidad nocturna suprema.
+ Hasta 30 fps a 12B0x1024 (1.3MP).

LITICC i Filtro IR remavible para funcidn dia/noche,

e
» Compresion en tiempo real de H.264, MPEG-4 y M|EFG
LIPIREINE CaueeTrole

» Miltiples transmisiones simultaneas.
A NEW DEFINITION OF HODO + Detecta intentos de alteracion como blogueo,

redireccionamiento.
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- » Zoom 36x, - gar .

+ Hasta Gofps@dl resolucion

- v Estabilizador de imagen electronico
» Comprension ( triple codec) +5ensor CMOS de 2 MEGA-PIXEL.
» Resistente a la intemperie i Resolucion 1080p Full HD-a 3ofps.
» Filtro de corte ir removible para funcion dia-noche * Lente Pris. o
+ 3602 horizontal continuo e inclinacion de g0? » Funcion dia/noche con filtro mecanico.
+ » Botdn de ajuste de foco automatico. +

i+ WDR {rango dindmico extendido).
v Compresion H.264.
i Video Cropping.

o P 8362
& SOFTWARE VAST

+ CENTRAL MANAGMENT SOFTWARE.

v Grabacidn ¥ visualizacion simultanea
para b4 camaras y reproduccion

de grabacion para 16 camaras,

+ Flujos de video adaptados

a la actividad para la reduccidn en
ancho de banda y capacidad de
dalmacenamiento.

v Multi-Streams de video.

+ Facil acceso remoto de la arquitectura
cliente/servidor.

» Manejo remoto PTZ/ePTL.

» Administracion de eventos.

1 Sensor CMOS de 2 megapixeles.

1 379 mm Lentes Autg-iris ¥ vari-focal.

i Hasta 30 fps a 1080p Full HD.

v Filtro IR remaovible para funcidn dia/noche.
+ lluminador IR integrado con alcance

de hasta 15 m.

» Compresion H.264.

v PoE integrado compatible con 802.3af.

© SELNET Patagones 2613 (C1437|EA) . Ciudad Autonoma de Buenos Aires, Ar
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Soluciones Integrales
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RISC® .= LightSYS

Instaladores profesionales alrededor
) del mundo escogen LightSYS para sus

instalaciones en el mercado masivo,

El sistema hibrido de sequridad LightSYS

ofrece la mas moderna flexibilidad,

con comunicaciones avanzadas [P y GSM/

GPRS o comunicacidon via radio de largo

alcance, asi como la eleccidn de instalar

detectores cableados, inalambricos

o direccionables via Risco Bus.

Cantral Mecegters de Alidmii
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Litilizando las tecnologias mads avanzadas
de RISCO Group junto a un rango

muy amplio de accesorios, LightSYS

25 s mejor herramienta para conguistar
€l mercado residencial v el comercial.

gentina . Tel: (54-11) 4943-9600 . Fax: (54-11) 4943-9601 . E-Mail: info@selnet-sa.com.ar
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» Soluciones Integrales de Video

+ + +
. E— / DVR / NVR / CAMARAS IP/ DVR MOVIL
G e 0 U I s I 0 “ / CENTRAL DE MONITOREO / POS/ATM
' / ANALISIS DE MONITOREO / VIDEO SERVER

/ CONTROL DE ACCESO

4=

P GV-FE110 v
. » Nueva Camara Ojo de Pescado.
. - 1.3M CMOS Barrido progresivo.
i Proveer vista panaramica de 360 v 180 grados.
/ . » Microfono y parlante incorporados.
~

. » GV-FE110 / GV-FE111 es una camara hemisférica que permite
a monitorear todos los dgulos de un lugar por una sola camara.

9 GV_ FE" 1 1 La imagen hemisférica distarsionada de la camara puede

deshacerse y convertirse en una plana imagen convencional.
DVR Vz + 4 canales de audio y video,
» MPEG-4 compresian.

704 x 480 (NTSC) / 704 X 576 (PAL).

i Movimiento de deteccidn.
+ GPS tracking.
+ AntiVibracian.

Control remoto:

% 5 CAMARAS IP MEGAPIXEL  *

+
GVF-BX 320 GVF-BX 120 GVF-BX 220
1 3 Megapixel CMOS Barrido progresivo. 1 1.3 Megapixel CMO5 Barrido progresivo + 2 Megapixel CMOS Barrido progresivo
+ DC 12V/ PoE. » Hasta 30 ips en 1280 x 1024 v DC 12V/ PoE
i Funcion Dia y Noche. » DC 12V/ PoE Funcidn Dia y Noche
i Deteccion de movimiento ' Funcidn Dia y Moche i Hasta 30 ips en 1920 x 1080
» I6PPAISMA + » Deteccion de movimignto i Deteccion de movimiento

© SELNET

qones 2613 (C1437|EA) . Ciudad Autonoma de Buenos Aires,
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Soluciones Integrales

+ 9 SCB-2000P + $ SCO-2080P ;
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» Camara color dia/noche. 5 » Camara color dia/noche.

» B0 TV lineas. vLente vari-focal 2.8 a 10mm.
s Deteccion de movimiento. 136X,

s Imagen Digital Estabilizadora. » 60O TV lineas.

s Control coaxial. v Deteccion de movimiento.

+ 9 SCC-3430H DOMO  » SCC-1000 TECLADO

L L ELTE

s 43X Zoom Optico,
» 600 TV lineas.

:3:;;90 Progresivo, LCD Display.
» Soporte de control coaxial. » Sistema superior. 4
+ Video analitico inteligente. de compactibilidad.

» Min. lHluminacion de 0.7 Lux. +3D JoyStick Control.

o SRD1670DVR 4 -

TP

» 16 canales.

+ Video (H.264) / Audio (ADPCM).

» ABO [NTSC) / 400 (PAL).

\ VGA/HDMI. s
i+ Control coaxial.




de personal |
OMETRICO

La solucion definitiva para los problemas
de pérdids u olvido de tarjetas y ficha-
das falsas

Punto Contral 5 A, es Busingss Partner
i Oficial RS1 para la Republica Argentina

Control de ACCESO

SERVIDOR WEB INTERNO ﬁ
A

Monitoreo en tiempo real - Antipassback il
Integracién con video - Alarma via e-mail =, T

PCT-300 i ® 4] ; .
Hasta 8 puertas - . i) K e :‘vﬂ:.-*"
60000 USUAMDS - < Frsan~s oy

120000 registros

Puerta exclusiva

CONTROL VIA WEB

Administracion y monitoreo
desde cualquier explorador sin
necesidad de software adicional
Yy desde cualquier lugar

vid internet.

PCT-100

IPES apto intemperie
Tarjeta y pin

20000 usuarios
60000 registros
Lector interno E
Lector adicional S
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CERRADURAS

Electromagnéticas,
Pestillos,
Pernos y Pulsadores.

Electromagnética De Perno
- 300, 600y 1200 Lb - Sensor magnético
- Led indicador - Fail safe .

Calidad en cerraduras,
con mas 8 anos en el mercado.
Variedad de modelos
para cada necesidad
Asesoramiento técnico
personalizado
Garantia local - Entrega inmediata
El mejor servicio pre y post venta.

o\

e m Ly
Botan de emergencia « Herrajes D& Pamo = Pamo con llove
Tesmmr fPortur de puera _ = Z {Chapa y madem) | Sermor de bolila - Bersor de esindo
sarmssae | - Con rofurs de cristal f— L iChapa y rmadenn) Faall safn . = Llave edanor
. n - U {Biinciax) Temposizador programable ke = Liavin inboroe
- Temparizador
eogrmmnble

Pestillos N Pulsador

Botdn de spertura Botdn da aportura
Alurninio iforzndo - Alurmninio reforzado

« WA S NC o L e

« Embutir / Exionos Embudir  Extonor

- Fail safe / Sacure - Platioo al 1o impacio
\ Ralorzada - idoal porfiles
* Bajo consumo - WA

Se buscan distribuidores exclusivos para cada provincia.
Ofrecemos proteccion de mercado,
asesoramiento y capacitacion técnica comercial.
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MIGRACION RENTABLE
= Mayor seguridad
" Tecnologia flexible

= Multiples aplicaciones
® Garantia de por vida

LI icrass

Elija iCLASS", la tecnologia ideal
para el control de acceso

La tecnologia inteligente ICLASS® de HID tiene mucho que ofrecer, ahora y en el futuro. Obtendra una mayor seguridad
mediante autenticacion mutua v encriptacion de datos, puede agregar una capa de seguricdad entre lector v tarjeta usande
el programa ICLASS Elite. La tecnologia lectura/escritura de la plataforma abre el camino para nuevas funcionalldades,
a la vez que soporta sistemas anteriores para una facil migracidn, Ademads, es facil de instalar e implementar. La seguridad

v las nuevas aplicacionas que desea con la flexibilidad v economia que necesita: es lo que hace gque las solucionas de

Para mis informacién on tecnologia de control de acesso ICLASS, visite hidglobal.com/iDeal-NDS « +54 11 4855 5984



Seleccion inigualable
del lider en soluciones de
tarjetas de identificacion

;!' La eleccion correcta para una facil

@ " impresion, codificaciéon y/o laminado de
g tarjetas de identificacion (ID) en toda su
organizacion.

Elegir la imprescra correcta de tarjetas de identificacion puede representar un reto. La gama de impresoras
FARGO®, versatiles, actualizables y faciles de utilizar, ofrecen a cualguier empresa la combinacion ideal. Esta gama
de codificadores e impresoras avanzadas se ha disefado para satisfacer las demandas de las organizaciones

mas exigentes, en términos de Identificaciones de alta calidad y seguridad. Realice la eleccion correcta, Invierta
con confianza en una impresora capaz de hacer frente a |las necesidades actuales y futuras de sus clientes. Para

disfrutar siempre de una garantia de calidad, busque nuestros productos HID Genuine

Visite www.hidglobal.com/farge-NDS
+ 54 11 4855 59 84



Automatizacion en Hogares y Edificios

Seguridad, confort y ahorro energético en
hogares significan mejor CALIDAD DE VIDA.

Sistema de alarmas técnicas Zelio Hogar GSM.
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Schneider
0 Electric

Sistemas !

de CCTV., PELLD
camaras, domos,
DVR’s y el mejor
respaldo técnico
pre y post venta.

Pensando en integrar el sistema de seguridad de un edificio y controlar
el consumo energético del mismo?

SistemaTAC

Continuum. t.a'c & ' ‘L’;@

. TourAndoverControls Fg{
Llamenos :

[N £
y lo ayudaremos a encontrar =
la mejor solucion para su cliente.

| Building Consulting
Group S.A.

Alberti 1188 - C1223AAN
Buenos Aires - Argentina
Tel: (54 11) 4308-0223
4115-1729 / 1731
Fax:

e s ss s snn




Intrusion - Incendio y CCTV

Distribuidor Autorizado

Barrera de “:!—L” BO sc H

deteccion
Sistemas de Seguridad

de humo
Detector
de intrusion

Avisadores w F!
manuales FMIM "

Central de

alarma
de incendio
BOSCH BOSCH convencional

Central
de alarmas
862 y 880

Sirena con
estrobo
multicandela

La Linea de CCTV
mas completa y
profesional del
mercado.

Domos

Videograbadoras

Panel de control
de intrusion
EASY SERIES

Building Consulting
Group S5.A,

Alberti 1188 - C1223AAN
Buenos Aires - Argentina
Tel: (54 11) 4308-0223

~ A115-1728 J1IN

Camaras
y Lentes
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Control de Acceso

Las Cerraduras BCG mantienen la linea mas
completa de cerraduras magnéticas y
accesorios y es la unica que realiza control

de calidad y mediciones de laboratorio locales.

ESPECIFICACIONES TECNICAS

Modelo Jen C-1200
Fueerza de retescidn b 1200 Lbs
Allmentecion ; 1 1224 V0C
Consamo 12V 00 mé, 400 mA 00 mA

Conszmo 24V 200 mA 200 mk 200 mh
Dimensiones 180x 3 x Smm 250128 x S0mm 250X 35% T0mm

INDALA

An ASSA ABLOY Group company

 F3
o

FLEXSECUR™

D108pe=

Tarjetas +
Flexkey

Of

| Building Consulting

Tel: (54 11) 4308-0223

Pea 1500 ¢ By -1

i

INDALA, la marca de confianza sigue agregando
ventajas a sus productos, con la tecnologia
FLEXSECUR detecta las tarjetas no autorizadas
antes que el sistema. INDALA es distribuida por
BUILDING CONSULTING GROUP - BCG

Lectora
Curve

INDALA &= sindnimo de diseno, calidad,
servicio ¥y permanencia en el mercado,
PROXIMIDAD ES INDALA

Tarjetas y Lectoras 126KHz vy Mifare 13,66Mhz

Slim

Group S.A. Long
Alberti 1188 - C1223AAN Ran

2 : ge
Buenos Aires - Argentina Parking




HID

Control de Acceso

/Necesita una tecnologia de Lectura/Escritura
para gestionar multiples aplicaciones en su negocio?

{Necesita una tarjeta de proximidad que ademas de

permitirle leer la informacion de forma segura y rapida,
escribe datos en la tar]ata con |gual gamntia de
SEﬂ 11 clz

- 4 P " 1 r—' e e .'_| adas

f.xhlif- *

Ud. Esta

‘pensando
en ICLASS
de HID !

{..Clomshel
SECorcs

s

AHORA, < s
DISTRIBUIDOR = '
OFICIAL DE \. o9

EDGE

Solucion de Control de Acceso
para una sola puerta basado en IP.
ESCALABLE - SIMPLE - FLEXIBLE

Building Consulting |

Group S.A. ‘
Alberti 1188 - C1223AAN Er.
Buenos Aires - Argentina (- .r/._ '/_h
Tal: (54 11) 4308-0223 J .
4115-1729 /1731 | e

Fax: 354 11] 43%-1??5




VS-3545N
Sensor 1/3° SONY Super HAD CCD

420TVL
0.5 Lux F1,2 — -—
Munl.':;f cics VS-139N o r
Salida de audio Sensor 1/3° Sony Super HAD CCD
A ek
0.5 Lux
Lente 3,6mm = [
Sincranizacion inlerna "k .

VS-IP200 / '
Con WiFi y SD -

Sensor " OV CMOS
1 Lux

2.0 Megapixales \ \\\l

(L
f VS-361SNHOSD
\ AJ — -—-"J:.— Sensor 1/3° Sony color CCO
Jg——— 4BOTVL. 0,02 lux

VS-1139 -‘i’*
VS-PIR223SN Sesor CCD Color 20 )
Pir con camara escondida 420TVL _—
Sensor 1/3° Sony 23 Leds infrarmojos { '
420TVL Distancia IR 20 mis.
' VS-457A
el PAB mieroe (F ) Sensor 1/4" Sony Super Had CCD
AROTVL
Camara Zoom
= 0,5 LUX. Lents: 3,58 B5,8 mm
Zoom dplico 22x10X digital
! Funcidn de alarma
—_—— - VS-200B
g Controtador para VS-45TA
= . VS-TS25
Desarmolfado para laciitar ia instalacion
CEEmE ¥ mantenimienta de sistemas de monitones
oo o= de video. Puede ser ulilizado para visualizar g —
imagenes, controladores PTZ, genamciin L'_.,'_"""-—-——__ S el - 2
ana. de imagenes, caplura de dafos de RS485, - SEESZ:c £ VS-9116V
Doom lesteo de cable LAN, &ic. Par instalaf 'y i ~ DVR
oDEmm manisner cimaras de video, salshorar con Compresion H.264
i Iaeﬁmmdura o feducir cosios 1 enirada y 1 salida de audio
finales de p G 16 canales
240FPS

/. it



VS-1135
Sensor Sony CCD Colge
S20TVL

Balance de blancos sutomatico
30 leds inframojos Bmm.
Distancia IR; 40-50mis.

VS-IPOT WiFi + SD
Sensor 14° OV CMOS

1 LUX {30 IRE, F1.2, AGC ON)
8D Slat WiF

VS-1125

Sensor CCD Sony Color
BODTVL

3-DNR avanzado

Digital Wide Dinamyc Range
Para exletior (IP BB)

Fumcion 050 con multifuncion seleccionable

VS-202T
Balin
Balanceador pasivo de video
Juego Transmisor-Receplor
Formato recto

!\':j

VS-128H
Semsor 1/3 Shamp Color CCD -
i vs-1160
LR oo Sensor 1/3" Sany Color OCD /
Super HAD CCD
42 Leds infrarrojos

Distancia R 30-35 mis.

DIHAN

————

VS-129N

Sensor 1/3 sony Supar HAD CCD
S20TVL 0 lux

Lamie imm

-

VS-202A
Vidao pasivo de 1 canal Amphiicador
de imagen
de 16 canales

Lt}
o

Ararguren 828 (esn. Neuguen) - C1405CRT, C.ABA.
fed.: 44 33-6500 - ventas @ stanccom ar - waw,stan.com ar
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Nueva linea de camaras SUPREME

Camara IP 8162 de Vivotek

Vivotek lanzé este ano la nueva linea de cdmaras IP Supreme. Esta linea marca una diferencia
con sus antecesoras en cuanto a la resolucion HD con la que cuentan sus productos, sumado a
caracteristicas que la hacen tnica en su tipo.

Microcom presenta la cdmara
IP8162P de Vivotek, que ofrece 2
megapixeles de resolucién con una
calidad de imagen excepcional. Puede
capturar un drea mucho mas amplia
gue una camara VGA estandar, redu-
ciendo significativamente el niimero
de cdmaras requeridas. Es especial-
mente adecuada para el monitoreo
de amplios espacios interiores, como
entradas de edificios, aeropuertos, o
aplicaciones que requieran una iden-
tificacion precisa.

La IP8162P de Vivotek emplea mu-
chas caracteristicas avanzadas que per-
miten a los usuarios disfrutar plena-
mente del video de alta definicion, con
la tecnologia de compresién de alto
rendimiento H.264/MPEG-4/MJPEG.

Este modelo de cdmara ofrece video
de alta calidad con resolucién de hasta
1080p FullHD a 30 fps. Con unalente
Vari Focal con tecnologia P-iris, que

controla el iris con una precisién ex-
trema, con su base de motor paso a
paso, la apertura del iris se mantiene
en un nivel dptimo en todo momento,
logrando una claridad de imagen su-
perior y profundidad de campo..

La cdmara IP8162P también puede
conectarse directamente a un monitor
analdgico con el conector BNC que
tiene incorporado, proporcionando a
los integradores una mayor flexibilidad
y unainstalacién sin problemas en una
gran variedad de aplicaciones.

Junto con el WDR mejorado, los
usuarios pueden identificar los detalles
de laimagen en ambientes extrema-
damente brillantes, como asi también
enambientes oscuros. También cuenta
con otras caracteristicas de alta gama,
tales como mulltiples streams, recorte
de video, ePTZ, ranura para tarjetas
SDHC, PokE, y el software ST7501, que
permite visualizar hasta 32 camaras,

sin la necesidad de licencias. Todas
estas caracteristicas hacen de la
IP8162P la mejor opcién para la vigi-
lancia fiable y de alta calidad.

Caracteristicas técnicas

« Sensor CMOS de 2 megapixeles.

+3.1-8mm Lentes P/ Iris varifocal.

- Hasta 30fps a 1080p Full HD.

« Filtro IR removible para funcion
Dia/Noche.

+Boton de Asistente de enfoque para
el ajuste de enfoque preciso.

+WDR para mejora de visibilidad enam-
bientes tanto muy brillantes como
Muy OSCUros.

« Compresion en tiempo real de H.264,
MPEG-4 y MJPEG (codec triple).

+ MultipleStreams simultaneo.

- ePTZ para eficiencia de datos.

+ Ranura para tarjeta SD/SDHC integrada
para almacenamiento interno.

« PoE integrado compatible con 802.3af.

- n . MICROCOM

] . .: '_'ﬁ-'i;

(54 11) 4856-7141
capitalfederal@microcom.com.ar

WWW.microcom.com.ar

REI IN-2 de Intelektron

Reloj electrénico para control de horario

REI IN-2 es el equipo mds avanzado perteneciente a la nueva linea de relojes para Control de
Tiempo y Asistencia que mantiene la robustez y sencillez de operacién que caracteriza a Intelektron,
basado en una moderna CPU de 32 bits que le permite incorporar mayores prestaciones.

Intelektron presenta su nuevo reloj
electronico REIIN-2, el cual desarrollé
concentrado en satisfacer las necesi-
dades del mercado latinoamericano.
El REI'IN-2 permite la méxima efecti-
vidad en el Control de Tiempo y Asis-
tencia dentro de distintas empresas,
fabricas y organismos publicos a través
de multiples tecnologias de lectura
como Biometria, Proximidad HID, EM,
iCLASS, Mifare, Cédigo de Barray Ban-
da Magnética.

El REI IN-2 no sélo permite lograr
marcaciones faciles y rapidas, sino
ademés su configuracidn es muy sim-
ple, ya que se puede realizar remota-
mente a través del Web Server o lo-
calmente a través de la conexién USB.
Ademas posee conectividad TCP-IP
nativa, USB y RS-485/232.

Estos modernos relojes vienen con
parlantes incorporados para emitir
mensajes de voz configurables ante
cada evento y utilizan una bateria
de lon-Litio para backup de alimen-
tacién, garantizando que ante un
corte del suministro eléctrico, el REI

IN-2 siga funcionando con una au-
tonomia de mas de 3 horas en forma
continua.

Otra caracteristica a mencionar de
este producto es que cuenta con mayor
capacidad de registro: puede almacenar
65.000 marcaciones, 65.000 habilitados
y9.000 huellas, funcionando tanto para
Control de Accesos como para el Con-
trol de Tiempo y Asistencia.

Los relojes REI IN-2 brindan mayor
comodidad para los usuarios y poseen
un atractivo disefio a partir de un ga-
binete de alta resistencia.

Ademés, opcionalmente se puede
solicitar el Kit de Desarrollo de Software
(SDK). Este consiste en bibliotecas en
Windows y Linux para el desarrollo
de aplicaciones que interacttien con
los equipos de Control de Accesos y
Tiempo y Asistencia, con el soporte
de nuestros ingenieros.

Caracteristicas generales

« Soporta el protocolo de comunicacién
REI'IN-1y Next pertenecientes a In-
telektron para los relojes REI IN-1.

+ Soporta TCP/IP y RS-232 para co-
municarse con los relojes.

+ Soporta Linuxy Windows.

« Multithread.

« Escrita en lenguaje C como libreria
dindmica.

« Soporta el modo Online.

- Se acompana de una aplicacion que
por linea de comandos se pueden
ejecutar todas las operaciones de
descarga de informacion con los re-
lojes.

Modelos
El IN-2 posee la mayor variedad de
tecnologias de lectura e incorpora la
posibilidad del uso de identificacion
por biometria.
« REIIN-2 Huellas
« REIIN-2 Huellas Lite
+ REIIN-2 Proximidad HID
« REIIN-2 Proximidad EM
+ REIIN-2 Huellas + Proximidad
+ REIIN-2iCLASS
« REIIN-2 Mifare
« REIIN-2 Banda Magnética
« REIIN-2 Cédigo de Barras

i'l intelektron

(54 11) 4305-5600

ventas@intelektron.com
www.intelektron.com




NUEVA LINEA API-3000
PARA CONTROL DE ACCESOS

» CONTROLES PARA 1, 2, 3, 4, 5 Y 6 PUERTAS.
» MULTIPLES TECNOLOGIAS DE LECTURA, INCLUSO BIOMETRIA.

» CONEXION ViA ETHERNET TCP-IP, RS-232, RS-485 0 USB.

» 65000 HABILITADOS, 65000 EVENTOS.

» FUNCION PUERTA ESCLUSA.

» CONFIGURACION REMOTA A TRAVES DE WEB SERVER O SOFTWARE.
» INTEGRACION CON SISTEMAS DE ALARMAS E INCENDIOS.

INTELEKTROﬂ_LE OFECE INTEGRACION TOTAL Y LA MEJOR
TECNOLOGIA EN CONTROL DE ACCESOS

CONEXION ViA ETHERNET MEMORIA MICRO SD QUE WEB SERVER PARA 5U
ALMACENA DATOS Y CONFIGURACION CONFIGURACION REMOTA
PARA SU FACIL CLONACION

COMPATIBLE CON EL SOFTWARE MONTAIE RIEL DIN PARA SDK DISPONIBLE FARA
AP WIN PARA EL CONTROL TABLEROS ELECTRICOS DESARROLLADORES
DE ACCESOS

Tel./Fax: +54 (11) 4305-5600
www.intelektron.com - ventas@intelektron.com
INTELEKTRON S.A. - Solis 1225 (C1134ADA)
Ciudad de Buenos Aires - Argentina intelektron

Nuestra Trayectoria como Fabricantes , Experiencia y Estructura, nos avalan para brindarle un Excelente
Asesoramiento, Asistencia permanente al Gremio y Servicio Postventa.



* El motorreductor MAS COMPLETO

dentro del segmento de los corredizos estandar,

cambia su cobertor y SE RENUEVA TOTALMENTE!

* Antena exterior inyectada para mayor alcance

* Encoder para un frenado mas suave y preciso

Velocidad:15m/min

Cremallera de nylon o de hierro

* Tecnologia BiDix® » Fin de carrera mecanico o magnético

RDSsaccion U8 batada e « Central inteligente DriveDUE®
« Portaclip para parasol

« Acabado negro laqueado

Bateria de litic 3v + ‘rf

100m1S

ALCANCE

« El usuario puede saber
al estado dal porton en
cualgquier momento
« Clonacion da codigos
20r ran |I0|‘i BOUencia
* Password de acceso para
SU proteccion y programacion
« 55,5932 codigos posibles
de transmision
« 2 v 3 bolones; hasta 4 canales
« Cumple las normas aurcpeas

ETS 300220 y ETS 300683

AV' AEL INnnOovamaos, si superamos

AUTOMATIZACION DE PORTOMES tus expectativas




Tecnologia BiDix™

* Radio con conectar F

inteagracio a la l6gica

Antiaplastamiento
Central electronica protegida

con cobertor plastico Interno

iy
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"‘-I‘I.““ ".'Illl“‘ E LA INSTALACION AGREGANDOD
@ DOS OPCIONES : * COMPLEMENTOS AVIATEL

® FIN DE CARRERA

* MECANICO
* MAGNETICO

= FOTOCELULAS

= SEMAFOROS

Informate mas acerca del Concepto DUE® llamando al

4105-6000
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PLCBUS-4080E

Control remoto tactil con doble pantalla

EI PLCBUS-4080E permite el manejo inaldmbrico de todas las funciones automatizables de un
hogar, como iluminacidn, cortinas, persianas, portones, riego, etc., a través de comandos sencillos
y un entorno totalmente amigable al usuario.

El Control Remoto PLCBUS-4080E
es un control remoto con doble pantalla
tactil LCD de 2,4” que opera a una fre-
cuencia 433.92 MHz para el manejo
inaldmbrico de todas las funciones de
la casa comoiluminacién, cortinas, per-
sianas, portones, riego, etc. Ademas,
posee todas las generalidades de un
control remoto copiador inteligente
para manejar por infrarrojo todos los
equipos de audio y video de la casa.
Es un control muy liviano y tiene un
espesor de apenas de 11 mm).

Contiene dos pantallas TFT Color

LCD de 240 x RGB x 320 lineas, total-
mente configurables por el usuario o
instalador. Su fisonomia es muy similar
ala de un Iphone 3y hasta utiliza el
mismo cargador de ese equipo para
recargarse.

Esteticamente presenta un impor-
tante avance frente a versiones ante-
riores y ofrece un alcance aproximado
de 50 metros, por lo que préctica-
mente puede utilizarse desde cual-
quier punto de la vivienda.

Para economizar bateria, después
de 60 segundos sin uso, el control
puede entrar automaticamente en
estado de ahorro de energia

Funciones principales:

- Tiene una funcion de voz (en inglés)
que permite llevar adelante la con-
figuracion, sumada a las funciones
de vibracién para su uso cuando se
seleccionen los diferentes botones.

« Permite la visualizacion clara de todas
las funciones a controlar, ya sean RF
oIR.Cada botén es configurable por
software.

+ Contiene dos pantallas tactiles y cada
una permite el agregado de hasta
24 subpéginas diferentes (en total
48 péaginas o pantallas distintas). En
cada pagina el usuario podra selec-
cionary editar laimagen que desea
aparezca en el display.

- En cada pagina podra configurar

hasta 18 botones (con un tamario
maximo de 7x8 mm cada uno).

+Cada botén podra memorizar hasta
16 direcciones diferentes sumadas
alos comandos de Encendido/Apa-
gado.

- Contiene un botdn de Reset en la
parte de atras del control para volver
a la configuracion de fabrica.

Especificaciones técnicas:

« Corriente Maxima: 140mA

- Bateria: 3.7V 250mAh

- Pantalla: TFT LCD Color de 240 x RGB
x 320 lineas.

« Frecuencia: 433.92 MHz

« Como informacidn adicional pueden
ver un video del equipo en:

youtube.com/watch?v=IjUBf81SCuA

Acerca de PLCBus

PLCBus es una nueva tecnologia que
permite transformar una vivienda con-
vencional en una inteligente, ya sean
casas habitadas o en construccion.

En la actualidad es posible convertir
cualquier casa en inteligente, a bajo
costo, sin romper paredes ni instalar
ductos o cafierias y en un periodo de
tiempo muy corto.

Implementando esta tecnologia po-
dra controlar iluminacion, dimatizacion,
persianas, filtrado de piscinas y riego
e incluso vincularlo con sistemas de
seguridad.

* Ingenieria, Proyectos y Obras
* Sistemas de Deteccion y Alarmas

(54 11) 5217-3330

info@xtend.com.ar
www.xtend.com.ar

n

NFPA

= Sistemas Automaticos de Extincion

MNOTIFIER
FIRE SYSTEMS

FireLre
ALarms Inc.

©®

BFM-200

\ SYSTEM-
%“ srmge

= FM-200,CO2, INERGEN, FE-227
* Salas de Bombeos, Sprinklers Red de Hidrantes

* Servicio Técnico

S Simplex \fctaute

DISTRIBLADOR ALTORIZADD

o AMERICA LATINA 5.A

[ A ———

Cecilia Grierson 1833 (BI708AUIl) Mordn - Pcia. de Buenos Aires - Repiblica Argentina

Tel./Fax: (5411) 4697-7900 / tecnitotal@ciudad.com.ar | www.tecnitotal.com.ar




Controles remotos y pantallas portatiles ATENCION

touchscreen Philips, compatibles
con HAl permiten el control total de PERSONALIZADA

la vivienda y oficina par WiFiL AL GREMIO Y
PLANES ESPECIALES
PARA UNIDADES
DE NEGOCIOS

Mini pantallas touchscreaen
mnhi.l_ﬁdﬂ can imagenes editables,

..-
- -

. . /
Micromodulos de control
para embutir detras

de teclas standart

Software de control a distancia

en tiempo real parametrizable m-
compatible con Geovision "
-

N
% Sistemas hibridos _TEN n

[ domdticos de
= alarma HAI con
pantallas LCD. Transceptoresinalambricos,

™
Admiten visualizacion de Admiten hasta 256 puntos ] -
camaras desde los teclados de control PLC BUS -
CASAS Y OFICINAS INTELIGENTES

XTEND CASAS INTELIGENTES
Av, PUEYRREDON 2501 MIVEL =1

{BUENDOS AIRES DESIGMN]

TEL. (54 11) 5777-6087
NEXTEL! 242*1303

INFO@PLEEUS.COM. AR

WWW. X TEND.COM
CONTROLE MNUESTRO XTEMD.COM. AR

WWW.PLCBUS.COM.AR
SHOWROOM POR INTERMNET
SOLICITAMNDDO UNA CLAVE DE S S S e

ACCESO A INFD{@PLEEUE.EDM.AR DE CAPACITACION
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Bienestar Tecnologia ~ O0lidez1 %/ - Garantia

AOVACIOR

@ @

AUTOMATIZACION
I @ PARA PORTONES

i

LEVADIZOS

alimentacion > 220 vac
potencia » 340w
comiente absorbida > 152
velocidad > 1,7 rpm
ciclo de frabajo » 0%
capacitor 3 10 micro taradios
méxmo tamafio 3 hasta 6,5 me - 1 brazo telecopico
pera 1 motor lateral |\,
méximo tamafio ﬂhﬁﬁmz-immmmﬂmmam
para | motorcentral —— & &
miximo tamafio 3 hasta 12m2- un motor a of lado 2 brazos
para 2 motores en paraielo
fipo de portof. > levadizo contrapesado en equilibrio gn
'_ dgjus los angulns, minima torsiin axial
mm%ﬁmm
A -

A f
y  /
I
B :-J.//

@ FACIL
® CONFIABLE

® SEGURO

5 / SEGURIDAD Y CONFORT,
Nuestra Electrinica de afta sequridad Je permile operar sus porfones con controdes remolos de 4 canales, mediante
sefiales de radiofrecuencia en 433,92 Mhz y transmitiendo un codigo con seguridad compétible con una fareta de
proxbmidad, Las controladoras cusntan con control de torgue electrdnico, entradas para bamesas inframmjas, salidas
para corraduras y semaforos, ademds de placas para control simultineo de centrales de alarma,




NEK Solidez

cnolagia Seqlindad

gy, Seguridad

TOMATIZACION
SARA PORTONES
" CORREDIZOS

Compact 1200
Alimesntaciin > 220VE0HZ 220V 50 HZ
Potancia Mominal > 160W _—_____ 400W
7 Torque Salida>» 14Nm_—___— 2Z2HNm
f Méximo Peso Portén > 600Kg. — 1000 Kg.
Velocidad Aperfura > 12 MMin —— 12 Wimin

Velocidad Motor > 1250RPM —

1 / LA MEJOR MECANICA DEL MERCADO.
Engranajes de ateros aleados al cromo vanadio y templados
profundos, coronas de bronce con alma de acero, carcasas de aluminio
inyectado, lubricados con grasas sintéticas de viscosidad variable y alta tension
superficial.

2 / FUNCIONAMIENTO PRECISO. E1 recomido de ambos motores estd controlado por Limites de Carrera Elecirdnicos,
fanto mecanicos como magnéticos con gran sensibilidad, v aseguramianto mediante controles de tempo de i Electrinica ALSE,

3 / SEGURIDAD ELECTRICA CERTIFICADA, Minima consumo, los molores estan protegidos por disyuntores térmicos que evitan la sobrecarga. Con gran
forque de arrangue regulable por la electrinica,

4 / DESBLOOUED RAPIDO. Pasaje a operacidn manual, ripida y tacll, En caso de falta de energia, con sdlo girar una palanca, puede oparar su porton sin tener a oposicidn
gue ofrece su mecanismo kmaversible, el que en condiciones normates s la seguridad de su casa.

Colombia 370, Villa Martelli, Buenos Aires, Argentina.

Tel. (54) 011 4761-4222 | 0810 555 ALSE (2573)
~_ ventas@alseargentina.com.ar | WwWw.alseargentina.com.ar
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ALSE Latina, la empresa de mayor crecimiento en el rubro

MiTo, un producto desarrollado para hacer historia

Once anos atrds se fundaba ALSE con el objetivo de proveer sistemas de automatizacion de por-
tones de alta calidad. Para ello realizé convenios de representacion con empresas italianas que pro-
ducian sistemas Premium, lo que le brind6 un posicionamiento de excelencia.

Con el paso del tiempo, el consumo
de productos para automatizacion de
portones aumento notoriamente de-
bido a su difusion, a sus precios cada
vezmés accesibles y al incremento de
lainseguridad, que aconseja no bajarse
delautomdvil para accederalos garajes,
ocasionando que ALSE importara cada
vez mayores volimenes de kits para
satisfacer lademanda.

En los ltimos tres afos, la empresa
decidi6 pasar deimportadora proveedor,
desarrollando productos propios que
tuvieran en su disefioy construccion un
resumen de la experiencia adquirida.

El primer paso para lograrlo fue desa-
rrollar toda la electrénica, comenzando
por relevar el tipo de clientes que la
utilizaban, de manera que tanto los
que eran entendidos en programacion
como quienes eran especialistas en
herreria pudieran utilizarlos sin pro-
blemas. De esta manera, se disefiaron
placas autoprogramables, dando lugar
alapopular Q50, para uno o dos mo-
tores en paraleloy la versatil Q35 para
dos motores batientes, de las cuales
ya hay miles instaladas en nuestro
mercado.

Para los controles remotos se eligid
enviar 24 bits de informacion via radio
con un protocolo queincluye un fuerte
predmbulo, un postambulo y un CRC,
que le confieren una seguridad similar
al de las tarjetas de proximidad. En
tanto, los receptores de las controladoras
que los escuchan apelan a métodos
de redundancia tanto temporal como
ciclica para aumentar la confianza.

Respecto de la mecénica, el primer
paso fue el lanzamiento de la unidad
gue en poco tiempo se transformd
en leyenda: el automatismo para por-
tones Corredizos COMPACT 600, que
muestra por primera vez en este mer-
cado un sistema con una tasa de fallas
taninfima que la hace practicamente
inmensurable.

Este afio, mejorando la excelencia
de sus productos, present6 el Compact
NEW, sistema heredero del anterior.
En su confeccidn se utilizaron nuevos
aceros aleados, coronas de bronce
con almas de acero para evitar el ala-
beado, lubricantes sintéticos con bases
de siliconas y una estética Unica, lo
que luego es aplicado a toda la linea.

Con la misma ingenieria, en el mes
de septiembre present6 al mercado
un automatismo de torsion para Por-

tones Levadizos Contrapesados, de tan
excelente calidad que ya nace con el
nombre de su destino: MiTo, fabricado
con aleaciones de cromoy vanadio en
sus engranajes de perfiles no lineales,
rulemanes blindados y, como en toda
lalinea, utilizando lubricantes sintéticos
de altisima tensién superficial y de vis-
cosidad de variable inversa, que impi-
den que éstos se centrifuguen al girar,
asegurando una larga vida al motor,
especialmente durante épocas de tem-
peraturas extremas.

Estos mismos conceptos de ingenieria
y control, bésicos para todo el portafolio
de productos, son las principales causas
de su calidad, tomando a ésta como
la capacidad de hacer las cosas siempre
delamisma forma: bien. Ademés, ALSE
realiza un alto nivel de controles, que
aseguren una tasa de fallas estandar
promedio menor del 0,1%, lo que le
posibilitd a la empresa tomar la pree-
minencia de los mercado de Motores
Tubulares, de Automatismos de Por-
tones, de Grandes Persianas Metdlicas
y, recientemente, el de Las Puertas de
Seguridad.

La humanizacion de su ingenieria
de excelencia, la cordialidad de sus
comerciales y su buena logistica, tam-
bién le enseiid a la compariia a escu-
charlas criticas y a no culpar a terceros
por las fallas que se pudieran producir,
sino a investigar permanentemente
einterpretar lademanda del mercado,
estando siempre cerca de su red de
distribucion.

ALSE Latina SR.L. es una empresa
nacional dirigida por Ingenieros, Téc-
nicos, CCPy otros profesionales alta-
mente calificados, pero, sobre todo,
por personas que piensan desde el
lugar de quienes adquiereny utilizan
sus productos.

Finalmente, en noviembre préximo,
ALSE estara brindando cursos de cer-
tificacion técnica y de estrategias co-
merciales a todos sus clientes.

MiTo

Disefiado y desarrollado por Alse
desde “cero’, este equipo ofrece una
instalacién simple. El motor se entrega
con todos los elementos necesarios.
La electronica recomendada es la ALSE
Q50, con capacidad para manejar uno
o dos moto-reductores en paralelo.
Si bien el motor es irreversible y no
requiere cerradura, la controladorala

maneja con suma idoneidad y puede
colocarse a eleccion. Esta estd reco-
mendada en portones altos (mas de
2,2 Mts.) o donde el viento pueda for-
zarlo a abrirse.

Esta nueva linea de productos se
entrega con todos los equipos teste-
ados uno por uno, tras realizar un con-
trol de calidad exhaustivo, lo cual ga-
rantiza niveles de fallas extremada-
mente bajos.

« Automatizacidn para portones leva-
dizos contrapesados

- Disefiados parar un motor un brazo
en portones de hasta 6,5 m2, un
motor 2 brazos hasta 9m2, dos mo-
tores 2 brazos hasta 12 m2.

+ Alimentacion: 220 VAC

+ Potencia: 340 W

- Corriente absorbida: 1,5 A

+Velocidad: 1,7 RPM

« Ciclo de trabajo: 30%

- Capacitor: 10 Microfaradios

+Max. tamafio portén 1 motor lateral:
6,5 M2, 1 brazo telescdpico
- Max. tamario portén 1 motor central:
9 M2, 2 brazos telescdpicos uno a
cada lado
+ Méx. tamafio portén 2 motores en
paralelo: 12 m2, un motor a cada la-
do 2 brazos

- Tipo de portdn: Levadizo contrape-
sado con equilibrio en todos los an-
gulos, minima torsion axial.

(54-11) 4761-4222 / 6222
0810 555 alse (2573)

www.alseargentina.com.ar
ventas@alseargentina.com.ar




NYKEN

Automatizacion
de portones

CALIDAD Y SERVICIO

BARRERA

LEVADIZO

= Equipos Confiables
= Amplia Linea de Productos
= Electronica de Avanzada

INDUSTRIA
ARGENTINA

SARANDI 3848
SAN JUSTO [B1754ALV) BS.AS

Tel/Fax.: (011) 4441-1060/6628
www.nykenautomatizacion.com.ar
info@nykenautomatizacion.com.ar




<) @ = Motores duraderos y elegantes.
@YM% » La mejor relacion precio/calidad del mercado
SINENIWE BE EE I &= e Procesos certificados ISO 9001
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ILCRLELEEY TE ELL

Av. M 3307, Olivos. Buenos Aires. Tel. (011) 4711-0212
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WWW.SEGURIDADPERIMETRAL.COM
Sistema de Alerta Temprana Inalambrico

Para uso stand alone y/o integrado a otros sistemas de seguridad o domotica

Central HQ: Es el disposilivo portatil que
recibe la senal desde los Sensores Roboguard v
las decodifica como ser la deteccion de un
intruso, manipulacién o tamper de cada sensor,
baja carga de baterias o senal débil, También es
vinculable con dispositivos externcs mediante
contactos secos y se alimenta de baterias
recargables (hasta 48 horas, sin conectar

a red eléctrica)

Transmisor Universal (uTx): Tiene 4
entradas cableadas que pueden ser luego
trasmitidas a un sistema ROBOGUARD DTS’ (HQ
y/o Receptor Universal + Teclado), De esta forma
se pueden monitorear sensores cableados de
forma inalambrica y segura. Si un uTx se lo
asocia con un uRx se transforman ambos

en una unidad repetidora.

?

Receptor Universal (uRx): Es usado para
proporcionar la data de radio al médulo Teclado
(KF) o puede ser usada por si 50lo como un
switch actuador (por ejemplo para activar un
porton). Este switch tiene un temporizador de

3 minutos que puede ser configurado

como NO/NC,

vl

Teclado (KP): Puede monitorear hasta 4 (8
instalando un teclado adicional) Sensores
Roboguard DTS y tiene 6 salidas programadas
de switch y una salida de sirena.

-mw
-

Remoto tipo llavero: Se utiliza para activar
o desactivar opciones como botén de panico,
salidas auxiliares. También puede utilizarse para
activar el Receptor Universal.

Adolfo Alsina 1898 - Vicenle Lopez, Bs. As., Argentina
Tel./Fax: (54 11) 4115-1795 (lineas rot.) / Fax: (54 11) 4115-2638
info@dts2.com - www.seguridadperimetral.com

ROBOGUARD DTS’ se basa en uno o varios sensores de presencia

(hasta 8 por sistema) especialmente disenados para su uso en exteriores /

intemperie, con alta fiabilidad y seguridad. Cada unidad detectora esta

formada por dos sensores piroeléctricos PIR con lente Fresnel que

trabajan de forma simultanea e integrada, evitando asi potenciales alar-

mas indeseadas producidas por animales pegquenos, corrientes de aire
y/o cambios de temperaturas bruscos.

[

clOL
m@’{%’t\@ sin zanjado ni cables en minutos!

El Sensor Inalambrico (RG)
se instala en el exterior de la
propiedad para detectar la
presencia de humanos

(se proveen en colores

Verde, Blanco y Negro)

Principales caracteristicas:

= Cobartura aproo.; 110 grados [ 20mirs
(Sup. 450 mirs®)

+ Rango de transmision hasta 400 mis
del recepior central HO yo hasta
BO0 mis, ublizando la unidad repatidara
(pruabas realizadas an campo ablero y
caon linga da vista entre compananias),

* Un soio sensor puede ser monitoreado
por varios raceptores yo centrales HQ.

* Detector Inmune & tormentas eléctricas

= \ida estimada da las pilas: 3 a 5 afos.

+ Sa instala y opera en 15 minutos.

» Incluso ideal para Camping, proleccion
portatil de maguinana en la via piblica,
abras an construccion, Mo

ZONAS DISPONIBLES
PARA DISTRIBUCION
EN CENTRO Y SUDAMERICA
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SinopSYS de Risco Group

Sistema de gestion para edificios

SynopSYS es un referente en la integracion de la sequridad y la gestién de edificios, que
proporciona un control simplificado y completamente integrado de la gestién del lugar desde una
interfase, usando mapas sindpticos intuitivos.

SynopSYS de Risco Group es un
sistema de integracion 1dgico y natural,
disefiado para que los integradores
de sistemas realicen la implementa-
cién del proyecto sin ninguin esfuerzo.
Es ideal para edificios publicos y co-
merciales, complejos de edificios y or-
ganizaciones distribuidas. Su capaci-
dad de funcionamiento en red permite
el control de instalaciones individuales
o multiples a través de LAN o WAN y
posibilita tanto una eficaz vigilancia
de la seguridad como una rapida res-
puesta a los eventos.

Con SynopSYSinstalado, todo el edi-
ficio o los diversos emplazamientos
remotos, son controlados desde una
interfase de usuario en computadoras
estandar, reduciendo el personal y
aumentando el rendimiento opera-
cional. SynopSYS puede reducir de for-
ma significativa los costos de mante-
nimiento y funcionamiento del edificio,
apagando automaticamente las luces,
la calefaccion y el aire acondicionado
en las zonas no ocupadas.

Caracteristicas generales

+ Independiente del hardware:
SynopSYS puede utilizar cualquier
tipo de hardware. Permite a los in-
tegradoresy diseadores de sistemas
utilizar el hardware que hayan de-
cidido, sin ningin compromiso, se-
gun las necesidades del proyecto.

«Implementacién del proyecto sencilla
yflexible: SynopSYSincluye un com-
pletoy flexible conjunto de utilidades
para el integrador, permitiéndole
Crear mapas sinopticos profesionales
del edificio, con iconos claros y con
botones interactivos. Estos mapas
representan la instalacion con pre-
cision, lo que permite unatotal e in-
mediata reaccién a los eventos.
El estado l6gico y el comportamiento
de los dispositivos (tamafio y color
delicono, apariencia del boton, etc.)
pueden ser personalizados facilmen-
te. Esto permite una gran flexibilidad
para adaptar la solucion a los requi-
sitos que puedan surgir, segun las
necesidades especificas de cada pro-
yecto, sin que sea necesario contactar
con el vendedor para un desarrollo
y adaptacion especial del software.
Sifuese necesario, el integrador del
sistema puede incluso definir, en el
lugar, un Unico escenario y compor-
tamiento para los dispositivos es-

el T B

Cap®

pecificos, seguin los requisitos del
responsable de seguridad del edi-
ficio. Esta rentable solucion reduce
el tiempo de implementacion del
proyecto.

« Arquitectura verdaderamente abierta:
SynopSYS utiliza protocolos de uso
publico en todas las interfases, para
una integracion sencilla con dife-
rentes tipos de equipos y paquetes
de software de terceros.

- Gestion remota del sistema y com-
pleto funcionamiento Cliente-Ser-
vidor: La arquitectura Cliente-Servi-
dor permite implementar los mé-
dulos de software en PC's distribui-
dos a través de la red TCP/IP, seguin
los requisitos del proyecto y sin li-
mitaciones. También permite la ges-
tién remota de los sistemas -no es
necesario copiar versiones o ficheros
sila aplicacién o proyecto se actua-
liza-: los nuevos archivos son des-
cargados desde el servidor principal
atodos los emplazamientos remotos.
Esto proporciona un tiempo de im-
plementacién mas corto y una en-
trega mas rdpida del proyecto.

« Amplia capacidad de gestion de per-
misos: El responsable de conceder
autorizaciones en SynopSYS puede
proporcionar al Director del edificio

Médules pars Responsaddes de Sequridad

0 de la seguridad un pleno control
sobre quién puede ver o hacer qué
y cuando. El responsable de seguri-
dad puede conceder diferentes ni-
veles de autorizacion a diferentes
guardias de seguridad, de manera
que cada vigilante vea y controle
solamente su propia instalaciéon o
el edificio/piso pertinente. Cdémaras
especificas, mapas o botones de ac-
cion pueden ser limitados a deter-
minados operadores facilmente.
Rentable para instalaciones comer-
ciales: una Unica herramienta de ges-
tion permite que desde una sala de
control, un equipo de control maneje
todos los sistemas de seguridad y
automatizacion de edificios. Esto po-
sibilita una gestion de la instalacion
més rentable, junto a un control de
emergencias centralizado y eficaz.
Soporte multilingle: Proporciona
una solucién para empresas multi-
nacionales, ya que pueden seleccio-
nar los idiomas que necesiten usar
en cada pais.

Médulos de

Software de SynopSYS

Un completo conjunto de aplicacio-
nes disefadas para una arquitectura
distribuida.

Médules pars Integradores

RISC®

(54 11) 4637-9488

info@riscogroup.com.ar
WWW.risCogroup.com




Integrated Security & Building Management ™

Un Unico Interfaz
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SynopSYS es un referente en la integracién de la seguridad de instalaciones Unicas o distribuidas, el
cual proporciona un control simplificado y completamente integrado de |a gestion del lugar desde UN
interfaz, usando mapas sindpticos intuitivos. Utilizando las tecnologias més avanzadas, SynopSYS
combina la sequridad, la deteccidn de incendio, la video vigilancia, el control de accesos, climatizacién
y otros sistemas de automatizacion de edificios en una Unica plataforma de gestion.

'IH

Instituciones financieras = Cadenas de Instalaciones
? almacenes, centros e W Industriales y de
comerciales L o produccian

Cnmplems de Oficinas Sitlos remotos aislados Qrganismos y sedes
gubernamentales
descentralizadas

Sencillo de integrar y manejar
atn diferentes marcas de equipos

RISC®

riscogroup.com

Oficina de Proyectos para el Cono Sur
+54 (11) 46379488 [ +54 (911) 41821525
infoZriscogroup.com.ar



Su empresa esta lista para evolucionar!

Conozca los NUEVOS PRODUCT OLO'

GPRS Ello Universal

Interfaz celular GSM / GPRS
para monitoreo de cualquier
panel de alarma monitoread

(Contact ID) del Mercado.

Caracteristicas

» Actualizacion remota de firmware.

» Programacion por cable USB.

» Reporta todos los eventos de cualquier
panel de alarma que se comunique

en Contact ID.

» Utiliza teenologia GPRS para comunicacion.
» Salidas PGM que pueden ser accionadas

remotamente via GPRS / SM5.

» No interfiere en la programacion remota del panel

via download.

» Programacion realizada por software suministrado

gratuitamente por PPA,

» Supervision anti-sabotaje y funcionamiento del panel.
» Permite el envio de teste periddico por linea fija.

» Posee detector de corte de linea telefonica.

» Puede ser usado en sitios donde no existe linea fija.

Novedades en Automatismos

Automatizador Cross para
portones corredizos

Disponible en tres versiones:
Cross, Cross JetFlex y Cross SP Hibrida

Caracteristicas Cross

Tiempo de apertura (*): hasta 12
segundos

30 ciclos/hora

Final de carrera analogico/digital
Destrabe por llave

Potencia: 1/4 HP

Peso: hasta 500 kg.

PPA CAPITAL

Ay, Beiro 5085. Villa Devoto.
(1419) Gudad de Buenos Aires.
Tel.: (011)4566-3069 / 3225
pRacapital®ppa.com,ar

PPASUR

Ay Almirante Brown 2980,
(1834) Temperley

Tel.: (011)4292-0636
pRasur@ppa.com.ar

Caracteristicas Cross JetFlex
Tiempo de apertura (*): hasta 4,5
segundos

&0 ciclos/hora

Final de carrera digital

Destrabe por llave

Potencia: 1/3 HP

Peso: hasta 500 kg.

PPANORTE

Luis Maria Drago 328

Villa Adelina

Tel.: {011)4735-7510/7504
pRanorteEppa.com.ar

CENTRO DE SERVICIOS PARA MONITORED
Rarmicen Lista 5162 - { 1419) Villa Devoto
Tel:(011)4568-5618

Inseripcionis para capacitachones:
info@ppa.com.ar 0B00-333-89%%

Caracteristicas Cross SP Hibrida
Tiempo de apertura (*): hasta 12
segundos

30 ciclos/hora

Final de carrera hibrido: analégico
y/o digital

Destrabe por llave

Potencia: 1/4 HP

Peso: hasta 300 kg.

Su socio indispensable para sus
proyectos de seguridad electronica.
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APEXAR SOM

El modulo APX-SOM9G45 es un producto compacto, una
solucion de hardware y software lista para usar, que brinda
grandes beneficios en:

Time to Market

Costo de Desarrollo
Riesgos Asociados
Retorno de la Inversion

APEXAR PRO

Madulo Display
para Produccion

APEXAR PDK

Plataforma Integrada
de Desarrollo

m APEXAR EVK

KIT de Desarrollo
APX-50MAGAS-EK

e TR APX-50MIG4A5-ED APX-PDE
R
ARGEMNTINA \
Constitucian 3040 | 1254442 Technologies

Ciudad de Buenaos Aires | Buenos Alres | Argentina
Tel.: (+54-11) 6777-3500 | Fax: 6777-3535
Ventas: ventas@elkonet.com | Soporte; soporte@elkonst.com WWW. apexar,com
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Virloc 5, 10 y 40 de Virtualtec

Serie de posicionadores satelitales

Virtualtec se dedica a la investigacion y el desarrollo de dispositivos para soluciones méviles o
remotas para los mercados automotivos, logisticos y de telemetria. Con 20 afios de experiencia en
el mercado, presenta los nuevos modelos de posicionadores que integran la familia VIRLOC.

Virtualtec completa la familia de
posicionadores satelitales VIRLOC para
el control a distancia de logistica en
flotas de vehiculos. Sus tres versiones,
VIRLOC 5, VIRLOC 10 y VIRLOC 40,
poseen diferentes caracteristicas téc-
nicas que permiten lograr soluciones
de distintos alcances y costos de inte-
gracién.Ademas de los datos genera-
dos por su GPS, sus entradas e
inteligencia embebida, a la serie de
posicionadores Virloc es posible agre-
garle otros dispositivos, aprove-
chando sus versatiles puertos de
comunicacion, con lo cual se logra un
control a distancia de datos como
RPM, identificacion de ocupantes,
control de nivel de combustible y ca-
lidad de conduccién, entre otros.

La transmision de la informacion
puede ser realizada tanto por GPRS
y/o SMS en GSM, como a través del
comunicador satelital DIGI, que utiliza
la red satelital ORBCOMM. Otros me-
dios de comunicacién satelitales, Ether-
net y de RF, pueden ser utilizados a
través de médems externos conec-
tados a los puertos de comunicacién
que las unidades VIRLOC poseen.

Caracteristicas generales

Los equipos VIRLOC cuentan con
puertos VIRNET desarrollados por Vir-
tualtec. Son basados en CAN de alta
velocidad y son dtiles para interco-
nectar multiples unidades expansoras
de GPIO, puertos de comunicacién y
demas. Son del tipo “plug and use”y
cuentan con versiones cableadas de
2 hilos + PWR o por RF Mesh de
2.4GHz. Gracias a esta red es posible
conectar varias unidades VIRLOC entre
si, permitiendo vincular en forma in-
alambrica tractores con remolques o
incluso con su carga. También es po-
sible, gracias a adaptadoras VIRNET RF
aRS232, conectarlos a otros dispositivos
generando una red inaldmbrica vehi-
cular que simplifica los procesos de
instalacion. Dentro de las opciones de
puertos cuenta con TTL, RS232, CAN,
RS485, USB Host y Device, Wiegand e
l-button. Entre los protocolos de co-
municacion, se destacan el J1939 de
CAN, el UDPy el TCP para las comuni-
caciones IP y los propios para interac-
cion con otros dispositivos.

Todos los equipos cuentan con la
posibilidad de actualizaciones de firm-
ware a ser realizadas por los mismos

integradores. De acuerdo al modelo,
permiten ser cargados por puerto
serie 0 en forma inaldmbrica por GPRS
o VIRNETRF.

Toda la familia dispone de un po-
tente motor de eventos programables
en lenguaje XVM para lograr que cada
unidad sea un verdadero computador
de abordo. Con més de diez afios de
evolucién, el lenguaje XVM, es sin du-
das la solucién para los integradores
que buscan atender las necesidades
de sus clientes. Cuenta con mas de
400 disparadores y condicionales que
combinados con variables estadisticas,
reportes estandar y programables,
destinos y acciones, permiten obtener
el méximo provecho de sus poten-
ciales. En VIRLOC 5 introdujimos, ade-
mas, la capacidad de programar en
“C"plano, permitiendo al desarrollador
avanzado el completo control de la
aplicacion.

La capacidad de lamemoriaflash de
datalog varia de acuerdo a cada version
deVIRLOC. La misma puede ser admi-
nistrada y particionada por los inte-
gradores para optimizarla seguin de
los diferentes funciones que la utilizan
(Buffer, LOG, regiones, etc.). Para los ca-
sos donde es necesario el almacenaje
de grandes vollimenes de datos, VIRLOC
10y VIRLOC 40 cuentan con slot para
Micro SD que multiplican cientos de
veces su capacidad.

La tecnologia utilizada en las unidades
VIRLOC permite la deteccién temprana
de bloqueadores de sefales JAMMERS)
en lasinmediaciones, permitiendo eje-
cutar acciones a pesar de encontrarse
bloqueados para transmitir. Con ello
sera posible activar sirenas, disparar
actuadores u otros medios de comu-
nicacién no bloqueados.

Disponen de modos de stper bajo
consumo para no alterar la autonomia

dela bateria de los vehiculos. Ademas,
cuentan con baterias de Litio lon Po-
limero con extremados procesos de
control de carga para condiciones ad-
versas de temperatura. La adminis-
tracion del uso de la misma es pro-
gramable por el usuario, logrando asi
una gran autonomia en periodos de
funcionamiento a bateria. VIRLOC 40
Incorpora ademas un cargador para
bateria de gel externa.

El acelerémetro de 3 ejes digital in-
tegrado permite, a partir de un simple
proceso de calibracion, determinar
frenadas y aceleraciones bruscas o es-
tilos de conduccion ante irregulari-
dades en el pavimento. También pue-
de utilizarse para salir del modo bajo
consumo lo que permite prolongar
la carga de la bateria de back up en
casos de detencion estatica.

De acuerdo al modelo, disponen de
distintas configuraciones de Antenas
de GPSy GSM. Las mismas se encuen-
tran con opciones internas o externas,
tal como se destaca en las caracteris-
ticas técnicas adjuntas.

Periféricos

Virtec produce, ademas, una amplia
gama de periféricos como las termi-
nales de datos VIRCOM, las expansoras
de puertos y GPIOs VN_PWR, graba-
doras de SD externas y médulos adi-
cionales de comunicacion.

También distribuye equipos de ter-
ceros como medidores de nivel de
combustible y sistemas de conduccion
segura para prevencion de accidentes
de transito. Asi se completa la mas
amplia gama de productos relacio-
nados con los sistemas de logistica
segura de los mercados de transporte
de carga, mineria, petrdleo, transportes
publicos y demas empresas relacio-
nadas con flotas de vehiculos.

VIRTURRTEGC .5}

(54 11) 4452-0942

info@virtec.com.ar
Www.virtec.com.ar




TECNOLOGIA
&N POSICIONAMIENTO
SATELITAL

Virtualtec se dedica a la investigacidon y desarrollo de dispositivos

para soluciones maoviles o remotas para los mercados automotivos,

logisticos y de telemetria. Con 20 anos de experiencia en diseno de
dispositivos electronicos, nuestras soluciones son siempre innovadoras
con tecnologia de punta y ajustadas para los mas exigentes mercados
internacionales.

Virtualtec cuenta con una sede en Buenos Aires, Argentina vy otra

en San Pablo, Brasil. Desde alli desarrolla, produce y distribuye

equipos con diversas tecnologias de posicionamiento, almacenamiento

interpretacion y transmision de datos

VIRLOC SO VIRLOC IO VIRLOC S

Para mas informacion envie sus datos y su consulta a:
info@virtec.com.ar
o acceda a nuestro website
wWww.virtec.com.ar



CONTINEA

Microprocesamiento modular + Conectividad

RCM5600W

+ Seguridad + Soluciones @

Continea presenta el nuevo Rabbit 5600W, la solucion Wi-Fi mas compacta y de
bajo costo de la firma pionera en conectividad TCP/IP en sistemas dedicados.

RCM5600W ofrece conectividad B02.| Ib/g. y soporta upgrades de firmware

remoto, lo que permite la actualizacion del sistema virtualmente, desde cualquier
lugar del mundo.

SUS APLICACIONES:

=+ Automatizacion industrial + Gestion inteligente de edificios

+ Domética =+ Datalogging

r‘c Av. Corrientes 3989 Piso 2 Dto. 6 (| 194) Ciudad de Bs. As. - Argentina

Tel: (541 1) 4865-5141 / Fax: (541 1) 4B&67-6776
CONTINEA Email: info@continea.com.ar / www.continea.com.ar



Soluciones / Cika

Inteligentes. <) €lecTRONICA

Smart Graphic Module
Nueva gama de modulos LCD TFT color

Nunca fue tan facil. Ahorre tiempo en desarrollo.

Colores e imagenes a su alcance en su modulo LCD TFT
Simplemente cargue sus imagenes en la memoria del display.
Con sencillos comandos via UART decida como mostrarlas.

Especialmente apto para emplec mediante
ricrocontroladores de gama baja.

CARACTERISTICAS:

* CPU, RTC y memoria Flash integrada.

* Modelos con pantalla touchscreen opcional.
» B/L de LED con ajuste de brillo.

* Interfaz de comandos serie (UART a 3,3V)

» De facil configuracion.

ASESORAMIENTO Consiga notas de aplicaciones y tutoriales en espariol,
& CONOCIMIENTO especialmente desarrollados por nuestros ingenieros.

Encuentre soluciones completas y eficientes en un solo lugar.

En Cika usted confia.

info@cika.com www.cika.com.ar
Av. Da Los Incas 4821 CP1427 - Ciudad de Buenos Aires, Argentina - (5411) 4522-5466 (Rotativas)

REPRESENTANTES EN EL INTERIOR:

CORDOBA: (0351) 486-4247 475-8091 0 475-1550 pedidos @linetec.com.ar
ROSARIO: {0347) 430-0145 labda®® arnet.com.ar

MENDOZA: (0261) 499-0700 informes & ityt.com.ar
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Novedades del mercado
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Sistemas de posicionamiento OverRoute

Monitoreo vehicular por GPS

Over Route es una solucién integral para el monitoreo vehicular que, mediante tecnologia GPS,
permite controlar el recorrido de flotas con un gran nivel de detalle. No requiere de personal
especializado para la descarga de datos, ya que lo hace de manera automadtica

En su version OR MS10, la indepen-
dencia de comunicaciones GPRS/SMS
evita costos de mantenimiento o abonos
mensuales y, a diferencia del otros sis-
temas, este modelo es el Uinico que pue-
de ofrecer la descarga automatica via
wireless de los datos recolectados du-
rante los recorridos. Cuenta con un sis-
tema Unico A1S (Automaticldentification
System), mediante el cual cada vehiculo
posee un niimero deidentificacion que
permite que, con solo acercarsealazona
dedescargainaldmbrica, seaidentificado
y sincronice automaticamente los datos
almacenado.

Otra alternativa es el modelo OR
TX60S, un servicio de GPS que utiliza
la misma estacion de monitoreo radial
para seguir posiciones de vehiculos
online, a través del cual se puede co-
nocer toda la informacion sobre la ve-
locidad, ubicacién y alarmas de los
autos. Este modelo permite, por ejem-
plo, administrar eficazmente todos
los méviles de acuda o a los técnicos
de una empresa de seguridad, tam-
bién sin abonos mensuales.

Over Route, en sus versiones MS10
y TX60S, son alternativas para todos
aquellos clientes que necesitan con-
trolar a su personal, las rondas, las en-
tregas, y no quieren pagar un abono
tipico de GPRS.

Adiferencia de los servicios de posi-
cién vehicular que funcionan con GPRS
y requieren de un prestador para su
funcionamiento, los productos de Over
Route permiten reaprovechar una pla-
taforma existente, en una empresa de
monitoreo. Esto evita costos e inde-
pendiza al cliente de intermediarios.

Ventajas Comparativas

« Alno depender de comunicacion via
GPRS/SMS, no genera costo de man-
tenimiento o abonos mensuales.

«No requiere de personal especializado
para su descarga, ya que el sistema
o realiza automaticamente cuando
el vehiculo se acerca a un radio de
50 metros del sistema wireless, que
detecta su presenciay en segundos
descarga los datos.

« A diferencia de los otros sistemas
GPS, Over Route es el Ginico que pue-
de ofrecer la descarga automatica
wireless de los datos recolectados
durante los recorridos.

- Over Route se conecta a la bateria
del vehiculo y puede almacenar en

la memoria interna del dispositivo
movil informacion hasta por un afo,
permitiendo largos recorridos que
podran a futuro ser visualizados y
analizados en su totalidad.

Linea de productos

Over Route MS10

Sistema Back-up

Excelente opcion para aquellos clien-
tes que no necesitan visualizar en for-
ma online el recorrido del vehiculo y
no quieran incurrir en el compromiso
de un abono mensual por cada vehi-
culo de su flota, sumando a ello la
descarga wireless y la visualizacién en
un software propio de toda la infor-
macion recabada.
+ Sin costo mensual ni abonos: El equi-
po realiza un back-up de toda la in-
formacién almacenada cada 10 se-
gundos, registrando velocidad, rum-
bo, ubicacion (latitud y longitud),
hora, tiempos de detencién y las
alarmas que el usuario (en caso de
ser asi) haya conectado a alguna de
las 4 entradas del equipo.
Descarga automatica: Al acercarse
el vehiculo a un radio de 50 metros
de la base, el dispositivo fijo lo de-
tecta automaticamente y realiza la
descarga via wireless. Alli, gracias al
software suministrado, podra realizar
el andlisis de toda la informacion.

Over Route TX60S

con Tracking online via Radio

Para aquellos clientes que requieren
una visualizacion online y no desean
incurriren abonos mensuales. En este
Caso, ya que se requiere contar con
una torre, antena y base/repetidoras
DX Control, el actual y/o potencial cliente
podra expandir los horizontes de un
monitoreo domiciliario y brindar con
una misma inversién un servicio adi-
cional, sin costo de mantenimiento.
+Sin costo mensual ni abonos: El equi-

po trasmite via radio la informacion
mencionada cada 1 minuto dentro
del émbito de cobertura de la misma.
En caso que el vehiculo salga del
area de cobertura toda la informa-
cién quedara respaldada en la me-
moria interna para luego ser des-
cargada via wireless.

Over Route MS10

para Monitoreo Tracking offline

Cumple las mismas caracteristicas
técnicas que la opcidn anterior, pero
en este caso la visualizacion podrd re-
alizarse desde donde lo desee el usua-
rio final via Internet.

Lainformacion recabada por cada dis-
positivo fijo serd enviada a nuestro ser-
vidory desde los puestos de trabajo de
cada cliente, donde searequerida la con-
sulta, se podra visualizar la informacion
correspondiente al cliente autorizado
por suempresa de monitoreo.

Con esta opcién, podria cobrarse un
abono mensual que sera significati-
vamente inferior al que se paga ha-
bitualmente en los sistemas de GPRS.

Es ideal para aquellos clientes que
no requieran la informacion online ,
pero si necesiten consultarla en distintos
puestos y/o lugares de trabajo.

Este sistema implica un abono men-
sual minimo por vehiculo.

Over Route GPRS

Modelo que permite la trasmision
de toda la informacion ya citada via
GPRS. Ideal para quienes requieren
informacion online durante todo el
recorrido de los vehiculos sin preo-
cuparse por las distancias. A toda hora
y en cualquier lugar, el cliente podra
localizar el movil y visualizar la infor-
macion. En caso de salir de la cober-
tura, el equipo guardard los contenidos
a la espera del recupero de la sefal.
Este servicio tendra el costo del abono
mensual correspondiente.

OverRouite

(54 11) 4488-3049

info@overroute.com
Www.overroute.com




LacONnveniencia

de trabajar con / C| ka

los exper[OS. ELECTRONICA

Ofrecemos calidad en
componentes electronicos,
eficiencia en distribucion,
conocimiento técnico

y desarrollos a medida.
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@ INNOVACION Estudiamos y avalamos nuestros productos, brindando

CERTIFICADA seguridad en cada compra.

ASESORAMIENTO Contamos con profesionales de alto nivel técnico,
& CONOCIMIENTO para asesorar a nuestros clientes,

En Cika usted confia.

info@cika.com www.cika.com.ar
Av. De Los Incas 4821 CP1427 - Ciudad de Buenos Aires, Argentina - (5411) 45225468 (Rotativas)

REPRESENTANTES EN EL INTERIOR: CORDOBA: (0357) 486-4247 475-9091 ¢ 475-1550 pedidos @ linotec.com.ar
ROSARIO: (0241) 43007145 labda= amet.com.ar - MENDOZA: (0267 ) 4290700 informes&ityt.corm.ar




SEGUIMIENTO SATELITAL g

- Lector de memoria uSD de hasta 45 millones de registros
- Compatible con modems satelitales

ORBCOMM e INMARSAT D+

= Grillas Geogrificas

- Doble SIM

- Grabacion de fotos de hasta |5 dias cada 2 segundos
(con memoria uSD de 8G)

- Firmware completamente actualizable por aire en forma remota
- Soporta conexion con display Garmin Protocolo FMI V2.0
- 2 puertos seriales

- Compatible con cimaras TRAXCAM

L] SEGUIMIENTO SATELITAL

Sensor de movimiento de 3 ejes
- Gran capacidad de memoria (51200 reportes)
- Compatible con display Garmin Protocolo FMI V2.0
- Bateria interna Li-lon de gran capacidad
- Liltra bajo consumo <= 0,25 mAH en modo ultra sleep
= Dual 5im
- Compatible con modems satelicales
ORBCOMM y INMARSAT D+
Porente inteligencia de eventos con |96 lineas de programa
confipurables

- Funcianes |-'}_' cas avanzadas, COMparacores, -'!HF-.'-.HI':(:-I'{R.

timers, contadores
- Firmware completamente actualizable por aire en forma

remota




Conectando Soluciones

(]
o
= o Rastreo Satelital GPS »
Alarmas Domiciliarias «
° Logistica
o
=]

ALARMAS DOMICILIARIAS B -

Consulte en www.gte.com.ar nuestros accesorios

GTE 5.R.L.

Administracidn y Ventas: Av, del Libertador 6966 - Piso 7A - ([CI429BMP) - CABA, - Argentina - Tel: +541 | 4896-0060/0061 - www.gte.com.ar



.casos de éxito

En Sierra de la Ventana
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Sierra de la Ventana es una de las tantas localidades que instalaron una solucion de

videovigilancia urbana basada en la tecnologia multimegapixel de Avigilon

con resultados altamente satisfactorios

Videovigilancia urbana con camaras Avigilon

A I momento de disefar un sistema
de videovigilancia urbana, lo pri-
mero que se debe definir es qué se quiere
observar. En general, los accesos a la ciu-
dady las calles principales suelen ser los
lugares elegidos para el monitoreo. Re-
conocer personas y vehiculos es el prin-
cipal objetivo.

Localidades y municipios como Sierra
de laVentana cuentan con una cantidad
limitada de accesos. Debido a ello, un
gran porcentaje de los hechos delictivos
se resuelven controlando el ingreso y
egreso de vehiculos a los mismos. El mo-
nitoreo de estos accesos debe permitir
identificar fehacientemente a los vehi-
culos, no solo sus caracteristicas (marca,
modelo y color) sino fundamentalmente
sus patentes identificatorias. El gran desa-
fio consiste, entonces, en reconocer las
patentes tanto de dia o de noche como
asi también en condiciones de ilumina-
cion adversas (sol de frente, encandila-
miento de faros, etc.).

Estas consideraciones, en cuanto a los
objetivos trazados para un sistema de
monitoreo urbano, nos plantean severas
condiciones de contorno a la hora de
elegir el equipamiento. Se deberan tener
en cuenta, entre otros:

1- Las grandes extensiones a monitorear.

2- Las condiciones ambientales.

3- Los reflejos producidos por el sol y los
faros de los autos durante la noche.

4-Los enlaces para comunicar las camaras
con el servidor (cableados o inalam-
bricos de acuerdo a la topologia de
cada sitio).

5- La alimentacién de las cdmaras (op-
cionalmente energia solar).

El sistema debera cumplir minimamente
con las siguientes caracteristicas:
1-Visualizar simultdneamente una vista

panoramica y una vista de detalle en
cada punto de acceso o lugar a mo-
nitorear.

2- Realizar zoom digital sobre imagenes
tanto en vivo como grabadas sin que
aparezca el efecto de “pixelado”.

3- El rango dindmico extendido o wide
dynamic range (WDR) de las cdmaras
debera ser capaz de resolver situacio-
nes extremas de iluminacion.

4-Las imagenes deberan ser almacenadas
con lamenor degradacién posible (al-
goritmo de compresién de buena ca-
lidad) para poder visualizar los videos
grabados con buena definicién.

La localidad de Sierra de la Ventana,
municipio de Tornquist, provincia de Bue-
nos Aires, asesorado por el integrador
local que llevé a cabo el disefio y la im-
plementacion del proyecto, eligié una
solucion de videovigilancia basada en
un sistema de camaras multimegapixel
y software de grabacién y visualizacién

de Avigilon, empresa representada en
Argentina por su distribuidor, DRAMS
Technology S.A. DRAMS asesora, capacita,
colabora en el disefio y brinda soporte
técnico pre y post venta a sus integra-
dores certificados.

Solucion implementada

La solucién implementada en Sierra de
la Ventana consiste en monitorear los
accesos a la ciudady el centro de la mis-
ma. En el caso de los accesos se utilizaron
camaras Avigilon de 5 megapixeles junto
con iluminadores infrarrojos con un rango
de alcance de 120 metros. Estas camaras
en formato domo son aptas para uso en
la intemperie y disponen de calefactor
y ventilador para garantizar un adecuado
funcionamiento bajo distintas condicio-
nes climaticas. Un elemento fundamental
para obtener una imagen de alta reso-
lucion es el lente a utilizar. En este caso,
se optd por un lente megapixel marca
Theia con un rango de distancia focal de
9 a 40 milimetros, cuya alta calidad ga-
rantiza una muy baja distorsion de la
imagen en toda la superficie de la misma
y una excelente profundidad de campo,
lo que permite visualizar objetos que se
encuentran a distintas distancias con
total nitidez.

En el caso del centro de la ciudad, se
opt6 por utilizar un domo analégico mar-
ca Samsung de 43X de zoom éptico junto

Acceso Saldungaray.

Las seis imdgenes estdn tomadas con la
misma cdmara Avigilon de 5 MP.En laimagen
mayor podemos ver una vista panordmica
del acceso. En las restantes podemos observar
las patentes de ambos vehiculos, el cartel
ubicado a la derecha de la ruta, los graffiti
dibujados en el paredon del fondo (unos 120
metros de distancia) y un refugio ubicado
donde se bifurca el camino ala izquierda en
el cual se lee “Biblioteca popular”.

Continua en pdgina 144




Solucion de control de acceso IP

BioEntry Plus

BloLite

X-Stati

Software BioStar

- e

BioStation T2

mEm ] Distribuidor Oficial

Av. Angel Gallardo 115 DF‘AMS

(C1405018) Buenos Ajres, Argentina
. TECHMNOLODG?Y 5A

Tel.: (454 11) 4856-7141
ventas@dramstechnology.com.ar Agregando valor a sus productos
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BAMIUNG TECHWIN

SOLUCIONES DE CCTV
Y VIDEO IP
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Theia LENTES MEGAPIXEL
LEMTES GRAN ANGLULAR
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En Sierra de la Ventana
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con tres camaras analdgicas Samsung.
Las mismas estan instaladas de tal manera
de cubrir entre todas un dngulo de 180°
obteniendo asi una vista panordmica de
la plaza y de las calles que confluyen a
la misma. Estas cdmaras analdgicas fun-
cionan como apoyo panoramico del do-
mo de 43X que es operado por un vigi-
lador para lograr un mayor acercamiento
en caso de ser necesario.

Tanto las camaras fijas como el domo
se encuentran integrados al sistema de
control de Avigilon a través de un encoder
de cuatro canales.

Inauguracion

El sistema fue inaugurado por el go-
bernador de la Provincia de Buenos Aires,
Sr. Daniel Scioli, acompanado por el mi-
nistro de Justicia y Seguridad, Dr. Ricardo
Casal, y el intendente de Tornquist, Sr.

Gustavo Trankels, en abril de 2011.
Desde su puesta en funcionamiento,
el sistema cumplié totalmente con
los objetivos propuestos,incre-
mentandose la seguridad en
la localidad y fue posible
resolver casos de robos
ayudados por las ima-
genes almacenadas. El
control del ingreso y
egreso de vehiculos que-

" PN AS’.com.ar

Puente Villa Arcadia.

Una unica cdmara de 5 MP. La pantalla
muestra distintas partes de la misma escena
con distintos grados de acercamiento me-
diante el zoom digital. En laimagen central
vemos la vista panordmica mientras que
en las cinco imdgenes restantes podemos
identificar las patentes de cada uno de los
vehiculos.

Acceso Saldungaray.

Se puede observar un camion que se acerca
con los faros encendidos. En cada imagen
se realiza un distinto grado de zoom digital
llegando a identificar con perfecta nitidez
la patente del mismo.

da registrado en su totalidad, identifi-
cando, en todos los casos, las patentes
de los vehiculos que circulan por ellos.

Las cdmaras instaladas forman parte
del sistema de videovigilancia urbana
del municipio de Tornquist, que incluye
aTornquist, Sierra de la Ventana y Villa
Ventana.

Soluciones similares han sido imple-
mentadas en Ayacucho y Rauch, entre
otros municipios.

Empresas participantes

DRAMS Technology S.A., distribuidor
oficial de Avigilon para Argentina, brin-
da un total apoyo a sus integradores
certificados que incluye asesoramien-
to, capacitacion, colaboracion en el
disefo, soporte técnico pre y post ven-
tay garantia. Asimismo, es Distribuidor
Oficial de Samsung y Theia (lentes me-
gapixel) =

Mas informacion: (54 11) 4856-7141 - ventas@dramstechnology.com.ar - www.dramstechnology.com.ar @ DRAMS




NUESTROS CLIENTES MAYORISTAS SABEN QUE SOMOS

CONFIABLES

Porque desde hace 20 afios cuidamos de ellos
monitoreando sus abonados

con la mejor tecnologia

Tarifa Plana
Cobertura Nacional
Telefénico - I.P
GSM - GPRS - SMS - RADIAL
Acceso Remoto
Reporte via Web
Seguro Responsabilidad Civil
Normas IRAM 4174
Soporte Técnico 24 hs.

CONTACTO:
Victor Bravo (02293) 15501622

CHACABUCO 889 - Tel: (02293) 440310 - Tandil. Prov, Bs. As. SE GUR PL U‘
Ofic. Bs.As.; Ayacucho 1539 - Piso 2 “I" - Cap. Federal

www.segurplusseguridad.com.ar - segurplus@civdad.com.ar

red de seguridad
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/> bykom

Software para centros operativos

Respaldo asegurado
o)

lnnovacién permanente
-]

Excelencia en Servicio post venta
@

Servicio y soporte técnico las 24 hs los 365 dias del afio

Cientos de sistemas funcionando en el pais y Latinoamérica

PARTNERS
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Una solucién completa de gestion y
desarrollo para su negocio de monitoreo

Av. Colon 3073 7° - Mar del Plata - 7600 - Tel. (54 223) 495-8700
www.bykom.com.ar - infogbykom.com.ar
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a +54 11 4014-0578

General Comunications
and Services S.A

www.lantrixgps.com
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la ultima tecnologia con

calidad internacional Bateria |
interna
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» SENSOR DE » NAVEGADOR
TEMPERATURA Recepcion y envio

de mensajes
» MICROFONO de texto

Av. Congreso 5444 (C1431AAW) * Ciudad de Buenos Aires
www.lantrixgps.com ¢ info@lantrixgps.com
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Una combinacion ventajosa
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La transmision de imdgenes a través de la red por vias wireless ofrece a los usuarios

posibilidades de videovigilancia antes vedadas. Ofrecemos aqui un panorama de las ventajas

de las aplicaciones y la tecnologia asociadas a la implementacion de sistemas de vigilancia

mediante video IP utilizando redes inaladmbricas.

Vigilancia con video IP y redes inalambricas

Oliver Vellacott
Director general de IndigoVision

U na de las tantas ventajas que ofrece la tecnologia de vi-
gilancia mediante video por IP respecto de los equipos
de video analégico tradicionales consiste en que el video digital
se comprimey se transmite por redes Ethernet estandar, utilizando
el protocolo Internet o IP. Se trata exactamente del mismo pro-
tocolo empleado en redes empresariales y en Internet. Por lo
tanto, se puede transmitir el video digital a través de cualquier
conexion de red de banda ancha como, por ejemplo, de cable,
de fibra o inaldmbrica.

Existe una serie de tecnologias inaldmbricas, sin cables, que
permiten transmitir facilmente video digital de vigilancia a través
de zonas urbanas extensas, desde ubicaciones remotas. En lo
que respecta al video por IP, la interfaz inalambrica es transparente
y constituye Unicamente un sustituto o ampliacion de lared IP
convencional cableada. Conectarse a una red inaldmbrica es
tan simple como conectarse a un conmutador Ethernet (switch).

Ventajas del video por IP inalambrico

La combinacién de la vigilancia mediante video por IP con las
redes inaldmbricas proporciona al usuario varias ventajas con-
siderables. Entre ellas:

« Ausencia de cables, con lo cual se elimina la necesidad de cos-
tosas obras de instalacion.

- Menor trastorno, ya que al haber menos cableado que instalar,
los plazos de los proyectos se acortan considerablemente y
se reducen al minimo las interrupciones en las actividades.

- Menores costos de transmision, al no ser necesarias costosas
lineas fijas.

« Expansion y migracién, permitiendo que los sistemas de vigilancia
anteriores pueden ampliarse facilmente utilizando video por IP
inaldmbrico, que proporciona adicionalmente una solucion ren-
table para la migracién a sistemas totalmente digitales.

- Supervisién remota, que posibilita la vigilancia de ubicaciones
remotas a través de grandes distancias.

« Aplicaciones méviles, con video en tiempo real y grabado procedente
de cdmaras de vigilancia remotas que puede visualizarse durante
desplazamientos, utilizando redes 3G de telefonia mavil.

« Proteccién del patrimonio, dado que en un gran nimero de
edificios historicos esta prohibido instalar cable; las redes in-
aldmbricas son la Unica opcion.

Tecnologias inalambricas
+ Redes inaldmbricas de banda ancha
La banda ancha inaldmbrica ocupa habitualmente el espectro

defrecuencia exento de licencia y proporciona Internet inaldmbrico

de alta velocidad y acceso a redes de datos en dreas extensas.

En lo que respecta a aplicaciones de video por IP, las redes i-
naldmbricas de banda ancha se pueden instalar en configura-
ciones diversas:

- Punto a punto, también denominada Puente Ethernet: se trata
de un enlace simple entre dos redes.

« Punto a multipunto: esta topologia permite conectar varias
ubicaciones a una sola red.

+ Red mallada extensa: es una red de comunicaciones creada a
partir de nodos de radio organizados en una topologia en
malla. En la practica, se trata de una red de routers, sin cableado
entre los nodos, que crea una red de ancho de banda elevado
en un area de cobertura especifica. Las cdmaras de vigilancia
con una interfase inaldmbrica pueden ubicarse en cualquier
punto de la malla, lo que permite cambiarlas de posicion para
adaptarse a cambios del entorno o instalarlas temporalmente
en areas urbanas de gran actividad delictiva.

Con frecuencia, se implantan de manera conjunta diferentes
tecnologias de red, tanto con cable como inalambricas, con el
fin de dar cobertura a zonas muy amplias. El estado de Chihuahua,
en el norte de México, por ejemplo, implementd uno de estos
sistemas basado en la tecnologia de video por IP distribuido.
Con una extension aproximada de 260.000 kilémetros cuadrados,
Chihuahua es el mayor estado de México. Su capital y ciudad
de mayor tamafio lleva el mismo nombre, Chihuahua, pero el
Estado incluye otras ocho ciudades importantes. El caracter ge-
nuinamente distribuido del sistema permite que un operador
ubicado en la capital pueda acceder a video procedente de
una camara PTZ situada en cualquier otra ciudad de la regién y
controlarla si lo precisa. Los sistemas de vigilancia de cada ciudad
seimplementan utilizando redes inalambricas punto a multipunto.
Cada ciudad se encuentra conectada a la capital mediante
enlaces de red fijos.

Elvideo por IP inaldmbrico era
la tnica solucién viable para la
modernizacién de un sistema
de seguridad por video en el
castillo de Edimburgo, ya

que se trata de un edificio
protegido, de interés histdrico,
y la instalacién por cable estd
prohibida en algunas zonas.

Continua en pdgina 152



VISIONXIP

Camaras IP Pro
Servidores NVF
Seguridad Digita

-

—_— ekl e

e W=y pup - ‘.![ !“«T l“ 1;1-71 e (- §e
= 2 Pl .. -
5 J! . ‘v = | ==

'_:iﬁn personalizada para Distribuidores e Integradores

Tel.: +5411 3221-0309 | Fax: +5411 3221-2100 (#0309)
‘ info@visionxip.com | www.visionxip.com

e

www.masnel.com.ar



il
Il
.

= Tenemos el agrado de presentarles nuestro nuevo departamento
3 SEG Video, que nace con la finalidad de prestarle la mejor

" atencion y servicio al gremio, mediante la oferta de

- modernas tecnologias y el soporte necesario en

- Capacitacion, Asesoria y Conduccion en equipos tanto

"\ analogicos como IP.

Le aseguramos la solucion a sus problemas acompafiandolos
en su desarrollo y es por ello que queremos ofrecerle una
atencion permanente para asegurar un asesoramiento continuo
y eficaz garantizando un resultado positivo.

o

Nuestra Mision es estar en permanente interrelacion con nuestros
clientes, por ello se ha previsto el brindar un servicio PREFERENCIAL
atendiendo en horario corrido de 8:00am a 18:00pm,con un stock
permanente y envios a todo el pais.
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tecnologia

Una combinacion ventajosa

WiMAX

WIMAX (Worldwide Interoperability for Microwave Access) es
una tecnologia de telecomunicaciones que admite el acceso a
banda ancha inaldmbrica a larga distancia como alternativa al
cable y a la conexion DSL. A diferencia de la tecnologia Wi-Fi,
que ofrece un radio de accién mas reducido, de solo unos
cientos de metros, la cobertura de WiMAX se extiende alo largo
de varios kildmetros.

Un ejemplo del uso de esta tecnologia se encuentra en Espana,
mas concretamente en Castellon, en la piscifactoria Acuicola
Maring, situada en plena costa mediterranea. Las oficinas y el
almacén estan situados en Burriana, a tres kildbmetros de la
costa, mientras que la piscifactoria esta localizada diez kildmetros
mar adentro. El valioso stock de pescado es un objetivo tentador
para los ladrones furtivos y, desde siempre, Acuicola Marina
tuvo grandes dificultades para vigilar sus instalaciones en alta
mar. Para solucionar el problema, instalaron un sistema de video
por IP con una infraestructura de red inaldmbrica formada por
una red local Wi-Fi que cubre las instalaciones mar adentro,
unida a las oficinas en tierra, a 13 km, mediante un enlace de
radio WiMAX de 7 Mbps.

Ademéds de permitirles proteger el stock de pescado, el sistema
les aporta ventajas operativas gracias a la instalacion de cdmaras
sumergibles que les permiten vigilar los bancos de peces y la
distribucion de la comida.

Banda ancha mévil inalambrica

Proporciona acceso de alta velocidad a Internet a través de
redes convencionales de telefonia mévil 3G. Se trata de una
tecnologia consolidada que muchos de nosotros utilizamos en
nuestros teléfonos para acceder a Internet durante desplaza-
mientos. Puede convertirse en una herramienta excepcional
que permite a las fuerzas de seguridad supervisar imagenes
de video en tiempo real o grabado procedente de cdmaras de
vigilancia, en un portétil montado en un coche patrulla.

Una demostracion practica es el sistema de videovigilancia
publica (PVS) completamente integrado, instalado en la ciudad
estadounidense de Lansing (Michigan). En dicho sistema, el
video se transmite a 30 fps a través de diferentes tecnologias
de red, entre las que se cuentan ShDSL, fibra, red en malla
ina-ldambrica y banda ancha 3G mévil. Cada uno de los 60 ve-

Yrnds com.ar

hiculos con los que cuenta el departamento de policia, dispone
de un dispositivo portatil con tecnologia de banda ancha 3G
de alta velocidad, que permite a los agentes ver y controlar
cualquier cdmara del sistema.

Refiriéndose al uso del equipo de vigilancia mévil, Mark Alley,
jefe de policia de Lansing, comenté: “Estamos buscando per-
manentemente la manera de aligerar el horario de patrulla de
nuestros agentes, asi que decidimos adoptar un enfoque radical,
equipandolos con los medios necesarios para que puedan ser
mas eficaces y eficientes”.

Satélite

El acceso de banda ancha via satélite es una solucién de co-
municaciones cara, pero a veces se trata de la Unica tecnologia
disponible para zonas remotas. Dado que los datos deben viajar
unos 35.000 km para alcanzar su destino, la latencia (o retraso)
puede convertirse en un problema importante en comparacion
con redes inaldmbricas por radio convencionales. Ademas, las
sefales via satélite son susceptibles de sufrir interferencias
debido a las condiciones climaticas. Sin embargo, como ya
hemos mencionado, en lugares donde no existe infraestructura
de red tradicional, la banda ancha via satélite puede ser la Unica
opcioén disponible.

Un innovador y nuevo sistema de vigilancia inaldmbrico con-
tribuye a reducir la delincuencia y a proporcionar un entorno
mas seguro para los visitantes del complejo turistico del Gran
Canon, Arizona (Estados Unidos). Alli se instalé un sistema com-
pleto de extremo a extremo mediante video por IP de IndigoVision
en multiples ubicaciones, con el objetivo de proporcionar una
solucién de vigilancia integrada para una zona muy amplia.
Grand Canyon West es un popular destino turistico situado en
el lado oeste del Candn, propiedad de la tribu Hualapai que
también se ocupa de la gestién de la zona. El complejo incluye
el Skywalk, que permite a los visitantes "pasear por el cielo"
sobre un puente de cristal con forma de herradura suspendido
sobre el Gran Canén.

Varias ubicaciones, entre las que se incluye Eagle Point (donde
se encuentra el Skywalk), Guano Point, un hotel, almacén de
combustible y aeropuerto, se supervisan de forma central desde
el edificio de la terminal del aeropuerto. Las instalaciones se
encuentran a varios kildmetros unas de otras y son completa-

La vigilancia del Skywalk, en el
Gran Candn del Colorado, se realiza
actualmente mediante video digital

transmitido a través de enlaces

de redes via satélite.

Continua en pdgina 156
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tecnologia

Una combinacion ventajosa

Video por IP inaldmbrico
para la supervision

de una piscifactoria en
alta mar, en exteriores

mente auténomas, sin cables ni infraestructuras entre ellas.
Todos estos lugares funcionan con la energia producida por
sus propios generadores. Cada red IP local se encuentra inter-
conectada mediante la red de banda ancha por satélite.

Ancho de banda

Las redes inaldmbricas suelen tener un ancho de banda mucho
menor que el que poseen las de cable. El ancho de banda de
una red de cable puede alcanzar 700 Mb/s, mientras que las redes
inaldmbricas no suelen pasar de 25 Mb/s. Por tanto, es esencial
reducir al minimo la cantidad de datos que se transmite a través
dela parte inaldmbrica de la red. Esto puede lograrse garantizando
que el sistema de video por IP implantado cuente con la mejor
compresion disponible, esté basado en una arquitectura distribuida

y esté dotado de caracteristicas que garantizan que se transmita

la minima cantidad posible de video en todo momento.

- Compresién: La implantacion de la mejor tecnologia de com-
presion de video H.264 disponible puede suponer una diferencia
significativa en el rendimiento del sistema inaldmbrico de
video por IP. Esto es especialmente importante debido al uso
cada vez mas frecuente de camaras de alta definicion (HD),
cuya resolucién y tasa de bits son mayores de lo habitual. Las
tasas de datos de las cdmaras de fabricantes diferentes pueden
variar considerablemente, incluso cuando se comparan cdmaras
que implantan un mismo estandar, como H.264. Si se utiliza
como referencia la misma escena, una camara IP de calidad
baja o media puede llegar a transmitir un volumen de datos 5
0 6 veces mayor que la mejor cdmara disponible. Si tenemos
en cuenta el ancho de banda limitado que proporcionan las
redes inalambricas, se trata de un factor de vital importancia.

- Arquitectura: Para los sistemas de video por IP se suele elegir
entre dos arquitecturas diferentes: centralizada y distribuida.

- Una arquitectura centralizada utiliza una base de datos maestra,
que suele estar en la sala de control central u oficina principal.

- En una arquitectura distribuida, los datos se propagan alre-
dedor del sistema de gestion de seguridad para mantenerlos,
en general, cerca del punto en el que se producen o se ne-
cesitan. Normalmente, el volumen de datos que se transmite
a través de la red en el caso de servidores de video y alma-
cenamiento centralizados es mucho mayor que en el de un
sistema distribuido, en el que los puestos de video y los gra-
badores de red (NVR) pueden situarse por toda la red. Cuando
estan bien disefiados, los sistemas distribuidos reducen la
necesidad de transmitir grandes volumenes de datos a largas
distancias, como, por ejemplo, entre la red central y los com-
ponentes periféricos.

- Multicast: La potente funciéon de multicast por IP permite a di-

Mas informacion: (44 131) 475-7200 - www.indigovision.com - O.vellacott@indigovision.com
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Instalacion de cdmaras
domo IP inaldmbricas
en exteriores

ferentes operadores visualizar y grabar simultdneamente video
procedente de una misma cadmara, con los mismos requisitos
de ancho de banda como si se tratase de un Unico operador.
El uso de multicast en un sistema distribuido es una solucion
muy eficaz para sistemas de video por IP.

- Andlisis: Se pueden utilizar sistemas de analisis en tiempo real
en las cdmaras a lo largo de la red para reducir el volumen de
video que se transmite por la red inaldmbrica. Cuando una escena
es completamente estética, no tiene sentido transmitir video a
tasa de fotogramas compileta. El andlisis de deteccién de movi-
miento se puede utilizar para detectar la aparicion de movimiento
en una escena y modificar automaticamente el flujo de salida
de video de tasa de fotogramas baja, a tasa maxima.

- Transmision dual: En algunos sistemas de video por IP, las
camaras pueden realizar transmision dual, es decir, la emision
de dos flujos de video independientes a tasas de fotogramas
diferentes. Esta funcién se utiliza habitualmente para transmitir
un flujo de baja tasa de fotogramas a través de una red ina-
ldmbrica, y utilizar una tasa de fotogramas completa para
grabar a un NVR local.

- Gestién de ancho de banda: Los principales sistemas de video
por IP disponen de un conjunto de herramientas para la gestion
de ancho de banda. Mediante ellas se puede asignar un ancho
de banda al flujo procedente de cada cdmara, basandose en
el valor méximo disponible de manera predeterminada para
una configuracion de red particular. Estas herramientas se
usan normalmente en una conexion WAN, aunque no tanto
en lared local. En los casos en los que la conexién WAN es in-
aldmbirica, se trata de una herramienta muy util para garantizar
gue no se excede el ancho de banda existente, y funciona
bien en combinacién con funciones como la transmisién dual
mencionada anteriormente.

Conclusiones

Las ventajas del uso de redes inaldmbricas con sistemas de
video por IP son evidentes y, en ocasiones, estas redes son la
Unica opcidn disponible para dreas muy extensas o remotas,
areas protegidas o aquellas en las que, por cuestiones de disefio
o estética, es imposible el tendido de cables.

No obstante, el rendimiento general de la red y, por tanto, del
sistema de vigilancia en su conjunto, depende en gran medida
del rendimiento, las funcionesy la capacidad del propio sistema
de video por IP.

La eleccién de la tecnologia por IP adecuada, con una com-
presién optima, la arquitectura mas apropiada y camaras IP
equipadas con todas las prestaciones necesarias, son aspectos

de vital importancia =

IndigoVvision
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El propdsito de este capitulo

es realizar un breve pantallazo
acerca de qué es una red

de datos, conocer algunas de
las herramientas que podemos
utilizary cudles son los
beneficios de utilizar
comunicadores IP.

www.rnds.com.ar

B indice general de la obra

Temdtica conceptual,
orientacion y objetivo
dela obra

Definicion y componentes

Modelos, facilidades y
prestaciones

Protocolos de comunicacion
Redes celulares y Backup
GPRS

Redes IP
6.1. Concepto de Redes

Antes de adentrarnos en los sistemas de
transmision de datos en redes repasare-
mos el concepto basico de comunicacion
a través de sus componentes:

Emisor y receptor identificados

Medio de comunicacion (cara a cara, te-

lefonicamente, mensaje escrito, etc.)

Protocolo de comunicacién (idioma, co-

dificacién de simbolos graficos, lenguaje

gestual, etc.)

Desde el nacimiento de las computa-
doras, se conectaban dos o0 mas equipos
para poder pasar informacion de unos a
otros con el fin de informar, compartir in-
formacion para ampliar la capacidad de
almacenamiento y/o no repetir innece-
sariamente los mismos datos. Una cons-
tante busqueda de optimizacion de este
sistema de envio y acceso a la informacion
fue el origen de las redes de datos, asi co-
Mo su constante evolucion.

enntexts

?-_u.euq]ert-
4 g (]
%-rfw

En esa evolucion de las redes de datos,
se ha pasado por diferentes esquemas para

6.1.1. Redes convergentes
6.1.2. ;Hacia dénde va todo?
6.2. Herramientas bdsicas.
Explicacion
6.3. ;Como funcionan los
comunicadores IP?
6.4. Beneficios del sistema
de supervision y
programacion remota
6.5. Consideraciones a tener
en cuenta al momento
deinstalar un
comunicador IP

El monitoreo

Receptora

Comparacion entre
vias de comunicacion

la conexion de computadoras. Estos es-
quemas son comunmente llamados “to-
pologias” Asi, entonces, diferentes topo-
logias fueron ideadas y aun hoy pueden
ser adoptadas seguin la aplicacién, teniendo
en cuenta algunas virtudes y debilidades.

Por ejemplo en una red en bus, cualquier
computador puede intercambiar infor-
macién con otro rapidamente. Sin em-
bargo, si ocurriera un corte, todo un grupo
quedaria totalmente desconectado de
otro segmento.

Esto no ocurriria en una red en anillo,
donde cada equipo puede alcanzar otro
por dos caminos diferentes. Si ocurriera
una falla, esta topologia brindaria redun-
dancia. Como contrapartida, lainformacion
podria tener que atravesar varios puntos
antes de alcanzar su destino. Este esquema
pareceria ser positivo en casos donde no

se transmita grandes volumenes de in-
Continua en pdgina 164
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MONITOREDO

TE AYUDAMOS A COMENZAR UN GRAN NEGOCIO

INGRESA AL MONITOREO MAYORISTA DE CASAS Y VEHICULOS
CON UNA MINIMA INVERSION INICIAL
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RASTREADORES COMPATIBLES CON

I Soft mavorista I Insumos para nuestros dealers
» Acceso rermolo onfine - Acceso webdealers PRO » Somos importadores direcfos
» Personalizacion para usuanos finales con su logo « Proveamos kits completos de alarmas domicibarias
» Reportes via mail de los eventos dianios » Trackers GPS-GSM para vehiculos parliculares
* Lineas telefonicas exclusivas para monitoreo » Trackers especiales para camiones y ulilitarios
* Monitoreo por intermnet TOP/AP - GPRS - GSM - SMS « Comunicadores telefonicos de ultima generacion
» Videoverificacion de alarmas monitoreadas = Recepforas IP / NTCOM
TARIFA PLANA COBERTURA NACIONAL BONIFICACIONES

0800-222-0919 www.alesat.com.ar info@alesat.com.ar
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EL MAYOR IMPORTADOR ¥ DISTRIBUIDOR DEL INTERIOR DEL PAIS

Intrusion y Comunicadores

P@SONIC T e

Paneles de alarma
Sensores infrarojos
Sirenas para int. y exterior
Barreras infrarojas

Vallas infrarojas

Control de rondas
Comunicadores GPRS-IP

NT=COM2

CCTV - DVR Stand Alone

oY

Stand Alone para 4, 8 y 16 cdmaras
Velocidades de 100 a 400 fps max.
Basados en sistemas Linux

SOLICITE NUESTRO CATALOGO
DE PRODUCTOS POR MAIL A:
info@alessi.com.ar

Rastreo Vehicular GPS-GPRS

Distribuidor
(omeitrack ANTARES s¢s

MVT - 3B0O Antares - Syrus

Rastreadores GP5/GPRS
Conexion en tiempo real
Proveemaos servicios de
monitoreo mayorista

Alarmas Vehiculares y Accesorios

w@g-\- Yt

G

Alarmas con GPS-G5M-GPRS
Cierres Centralizados
Films Polarizados

Luces de Xenon

Av. San Martin 422 - Godoy Cruz - Mendoza - 5501- Tel: (0261) 42400217 - Fax: 0800-666-2387 - www.alessi.com.ar - info@alessi.com.ar




formacion, sino pequenos paquetes con
datos concretos y se priorice la sequridad
de la entrega, aun ante posibles interrup-
ciones en el medio de conexién.

En una “topologia estrella’; un equipo
central tiene conexion directa contra los
demas, pudiendo brindar informacion a
todos simultdneamente. Este diseiio re-
sulta 6ptimo en algun tipo de sistema
Cliente-Servidor, donde los clientes NO
necesiten contactase entre si, a menos
que el servidor lo facilite y administre.

Ademas de las diferentes topologias, la
evolucion de las redes fue acompanada
por la evolucion de los medios fisicos que
las soportan.

Asi, pasamos de las lentas conexiones
seriales a las paralelas.

Aparte de conectar Unicamente una PC
con otra, estos medios se adoptaron para
la conexién con impresoras, luego reem-
plazados para esto por las conexiones USB.

Por otro lado, los precursores, lentos y
falibles coaxiles, fueron reemplazados por
cables de par trenzado UTP cada vez mas
eficientes (Categorias 3,4, 5, 5e, 6 con so-
porte de gigabit), hasta llegar a la moderna
fibra 6ptica, que permite transportar gran-
des volumenes de informacién por largas
distancias practicamente sin atenuacion
ni distorsion.

En conclusién, resultaria dificil la adopcion
de una Unica topologia y un tnico medio
fisico. La condicion ideal seria poder uti-
lizarlos a todos y poder elegir los mas
apropiados segun la aplicacién, los en-
tornos y los recursos disponibles.

Diferentes topologias en redes locales
(LAN) interconectadas por multiples ca-
minos redundantes, oficiando de respaldo
y/o de balanceo de cargas para aumentar
la capacidad de trafico de datos, convierten
atodas las redes en una sola. De esta ma-
nera, TODAS las computadoras podrian
conectarse en forma directa con cualquier
otra, en cualquier parte del mundo (peer
to peer). Esto es Unicamente posible si to-
dos hablan el mismo idioma, es decir, si
se adopta un Unico protocolo. Y asi es,
dado que se adoptd el estandar TCP/IP.

El citado protocolo consiste en el encap-
sulamiento del dato a enviar dentro de un
datagrama bastante mas extenso que el
dato en si mismo. Este datagrama, o pa-
quete, tiene una estructura estandarizada
para que cualquiera pueda “entenderlo”.

Dentro del paquete hay campos conin-
formacion especifica, como el emitente
del dato enviado, el destinatario y otros,
orientados a realizar una comprobacion
de erroresy asi garantizar que el dato sea
fideligno, tales como comprobacion de
cabecera, longitud total del paquete, etc.
Todo esto rodea, protege y garantiza los
datos contenidos.

Cabe mencionar que estamos refirién-
donos a transmision de datos digitalmente.
Por tanto, se representa en sistema binario
(1y0), porlo que cualquier informacién
que se desee transmitir debera ser primero
traducida a hexadecimal y luego confor-
mara parte del paquete en binario, ya sea
solo texto narrativo o nimeros y caracteres,
que de manera estandarizada envien de-
talle de eventos desde un sistema de de-
teccion de incendios o contra intrusion
hacia una estacién de monitoreo.
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De esta manera, con la adopcién de un
unico “lenguaje’; se garantiza que la in-
formacion siempre llegue a destino y pue-
da ser interpretada, sin importar las to-
pologias que atraviese ni por qué medios
fisicos: LOS DATOS SIEMPRE LLEGAN.

Entonces, la estandarizacion a nivel mun-
dial de TCP/IP permitié la unién de las di-
ferentes topologias y por diferentes medios
fisicos, multiples troncales, enlaces redun-

dantes, caminos alternativos, fibra dptica,
microondas y satélites. El resultado es una
Unica red compuesta por millones de re-
des, de incalculables dimensiones y al-
cances: INTERNET

Los avances de la tecnologia nos per-
miten consolidar esas redes dispersas en
una Unica plataforma: una plataforma de-
finida como una red convergente. El flujo
de voz, video y datos que viajan a través
de la misma red, elimina la necesidad de
creary mantener redes separadas. En una
red convergente, todavia hay muchos
puntos de contacto y muchos dispositivos
especializados (por ejemplo computadoras
personales, teléfonos, televisores, asistentes
personales y registradoras de puntos de
venta minoristas) pero una sola infraes-
tructura de red comun.

E .S
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La velocidad a la que se desarrollan nue-
vas e interesantes aplicaciones de red con-
vergentes se puede atribuir a la rdpida
expansion de Internet. Esta expansién
cre6 una amplia audiencia y una base de
consumo mas grande, ya que puede en-
viarse cualquier mensaje, producto o ser-
vicio. Como plataforma tecnolégica que
se puede aplicar a la vida, al aprendizaje,
alarecreacién o al trabajo, la arquitectura
de red de Internet se adapta a los cons-
tantes cambios en los requisitos de segu-
ridad y de servicio de alta calidad. A tal
punto que hoy se deposita en ella la res-
ponsabilidad de soportar sistemas vitales,
como interconectar sistemas de seguridad
que protegen la vida humana.

La convergencia de los distintos medios
de comunicacién en una plataforma de
red simple estimula el crecimiento expo-

Continua en pdgina 168



| Existen muchas estaciones de monitoreo, pero pocas brindan un real servicio mayorista.
| Desde la concepcion del soft operativo, el movimiento de técnicos, informe de novedades,
la diversidad tecnologica, todo es diferente en una central mayorista.

| En sabemos de qué estamos hablando,

Central de monitoreo con

VERDADERO

concepto mayorista

ALGUNAS CARACTERISTICAS DEL SERVICIO

| SOFT MAYORISTA

Acceso remoto para minoristas

Acceso remoto para usuarios finales con el Iukgotq:ﬁ'ﬂe
Doble informe diario de novedades de cuenta via e-mail.

Controles de apertura y cierre con informes pemnlhadﬁ

Maonitoreo via telefanico
Monitoreo via IP - Todas las marcas importantes de médulos de GPRS
Monitorea via radio

Monitoreo via SM5/PDU

TARIFA PLANA

SIN PAGO INICIAL

-

COBERTURA NACIONAL

| SERVICIO MAYORISTA
Atencién en nombre de la empresa minorista las 24hs.
Convenio con proveedores para precios y financiaciones especiales.
Planes de apoyo técnico, financiero y juridico para migracion de cuentas.

0351 4683200 | info@alarmaskeeper.com | www.alarmaskeeper.com.ar

KEEFEI Unase a nuestro equipo de trabajo



Sensor Magnético Inalambrico
Totalmente Supervisado, Estado de la Abertura,
Prueba de Vida, Tamper, y Baleria del Equipo.
Alcance 100 mis. an drea Abierta.
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Sensor Infrarrojo Inalambrico
Cobertura 110" 12 m, Tecnologia DMT MASK.

Excelente Desempeno Inalambrico, Alcance 200m an
Area Abierta.
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Pulsador de Emergencia
Exclusivo y modemo disefio
Avanzada Tecnalogia de cddigos Inaldmbricos
Rango de Operacion 100m.

Distribuidores oficiales
para la republica Argentina:

JoHI "

P A TREBMETERL

Temada 5797
(1419001} Capstal Federsd
OV AS TR S5 J 4554 [ RBAR
daniel@tresnetsr com.ar
MEN: danleltresnetid @hotmail com

Aovda, Malpi 154 104
5000 - Candoba
TelFao: 0351 ATB034T
nfo@phingenéeriacom.ar
wearw phingenseria.com.ar

Sensor Triple Tecnologia Inalambrico
Doble Sensor Térmico con Tecnologia | de Correlacion
Digital + Microondas.

Inmunidad a mascotas hasta 40Kg,

Central de Alarma AFC-T7664

Soporta 16 Zonas Cableadas + 24 Zonas Inaldmbricas
4 Particiones, 8 Teclados,

8 Codigos de Usuario, 8 Controles Remotos.
Prolocolo de Comunicacion CONTAC 1D
Memaria de los Ultimos 150 Eventos en Pantalla.

Panel de Control
Teclado LCD de Excelente Disefo.

Leyandas en Idioma Espafial.
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Awdia M
2322-Sumchales- Fe-Argenting
Tel£54) 3493422001 ing. 230
polatti@®peonangentinacom.ar
Ml 0T
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RADIOMOESTE

A, Rivadmda 11008
CABA

Ted (54 11] 46413009
ventas@radic-oeste.com.ar
L R P

Detector de Incendio
Deteccién por Sistema Fotoeléctrico
Inteligante.

Totalmente Supervisado, Prueba de Vida y
Bateria de! Equipo.

Control Remoto

Excelente Disefio y Desampafio de RF.
Funcidn de Armado Parcial, Armado Total,
Desarmado v Panico Integradas.

Sensor Doble Tecnologia
Compensacidn Automdtica de Temperatura

y Analisis de Energia .
Avanzada Tecnologia de Reconocimiento
de Mascotas, Inmunidad hasta 25Kg.
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ARCONTROL

i ey ol i i i
Morda. de los Incas 4376
Tel {54 11) 4523.8451
ventas@arcontrol
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RECIBA EN SU CELULAR Y/0 ESTACION DE MONITOREO
TODOS LOS EVENTOS DEL PANEL DE ALARMA

Suri 500-06 100

El equipo mas COMPLETO y EFICIENTE del mercado,
CON UN PRECIO INSUPERABLE.

;@)I Recepcion en el celular, de todos los eventos
. generados por el Panel Alarma.

1:*)))' Recibe comandos de programacion desde su celular

Sul tel. celular interactoa con el equipo, pudiendo:
gﬁ)u Activar [ Desact., ver su estado, encender equipos
: auxiliares (luces, portones, bombas, etc); via SMS.

@I).I Mediante dispositivos adicionales (no incluidos) podra
escuchar y comunicarse con el ambiente en tiempo real,

@) 6 memorias de teléfono distintas y asignables.

'@)' Posibilidad de reportar a cualquier empresa de
> manitoreo en Contac 1D,

Mas info en: www.cemsrl.com.ar (PRODUCTOS: G100)

Picaflor 72 - B° Mitre (5006) Cérdoba - Rep. Argentina )

Hecho en Cordoba , =
INDUSTRIA ARGENTINA Tel.: (54-351) 456-8000 / Fax: (54-351) 4111447 Cem
e-mail; ventas@cemsr.com.ar - www.cemsrl.com.ar SRL



nencial de las capacidades de red. Existen
tres tendencias principales que contribu-
yen a la futura estructura de las redes de
informacion complejas:

Mayor cantidad de usuarios.

Proliferacion de dispositivos aptos para la

red: ya no solo es privilegio de las compu-

tadoras, sino desde electrodomésticos hasta
grandes sistemas de seguridad electrdnica.

Expansion de lagama de servicios: TV, radio,

comunicaciones de voz, monitoreo de sis-

temas de seguridad, video-vigilancia, etc.

Claramente, las redes de datos repre-
sentan el futuro Unico soporte para trans-
portar todo tipo de informacion que se
desee. Algunos sistemas tradicionales,
probablemente, van hacia la extincién,
tales como las comunicaciones de voz so-
bre nuestras clasicas lineas telefonicas.

Algunos fabricantes de sistemas de co-
municacion privados (PBX) ya no incluyen
por default puertos de lineas analdgicas,
y aunque todavia se pueden adquirir en
forma adicional, con el correr del tiempo
se encarece su valor.

De esta manera, creemos que al disefar
un nuevo sistema de cualquier tipo (in-
dustrial, seguridad electrénica, etc.) que
tenga como requisito estar comunicado,
pensando en términos de costo-beneficios
serfa, entonces, la inversién mas inteligente
equipar nuestro sistema con comunica-
dores IP, que ademas de ofrecer mayor
capacidad de envio de informacién, po-
sibilita mayores opciones de respaldo para
garantizar la entrega de los datos, con-
crecion del vinculo practicamente en
forma inmediata, mayor rendimiento en
esquemas cliente-servidor, etc.

Ademas de estas y otras virtudes, te-
niendo una expectativa de vida util del
sistema de varios afos, nos aseguramos
que nuestro sistema siga estando vigente
sin la necesidad de tener que descartar
hardware que quedara obsoleto.

Con estos parrafos tenemos una idea
aproximada de lo que son las redes de
datos y hacia adonde apunta la tecnologia.
A continuacion, veremos algunos ejemplos
de dispositivos y herramientas basicas.

LB R S L T

Dentro del sistema operativo Windows,
presente en un amplio porcentaje de las

PC de uso comercial, podemos encontrar
una serie de herramientas que nos pueden
resultar de mucha ayuda para hubicarnos
dentro dela red.
IPCONFIG: Este comando nos permite
visualizar cuales son los datos de la red
sobre la que nos encontramos trabajan-
do. Puntualmente, nos permite ver la di-
reccion IP de la PC local, la direccién IP
de la Puerta de Enlace o Gateway, mas-
cara de subred.
PING: Con este comando podemos ve-
rificar si el dispositivo conectado en otra
direccién IP nos responde. Simplemente,
después del comando PING y un espacio
se escribe la direccién IP de destino. Si
tenemos respuesta, hay comunicacion.
Recordemos que si ingresamos el co-
mando PING sin nada a continuacion, nos
muestra un listado de comandos que pue-
den utilizarse para complementar al PING.
Lo mismo con“IPConfig Help”.

El principio de funcionamiento de estos
comunicadores es muy similar al que te-
niamos con los comunicadores GPRS. Tam-
bién tenemos dos tipos de comunicadores:
los que se conectan directamente al bus
de datos y obtienen la informacion direc-
tamente de la comunicacion interna del
panely los que se conectan a la linea tele-
fonica y esperan a que el panel tome la
linea para obtener lainformacién a enviar.

Nuevamente, la diferencia entre estos,
asi como en los comunicadores GPRS, es
basicamente el tiempo de transmisién.
Los que se conectan al bus de datos son
considerablemente mas rapidos que los
comunicadores que se conectan ala salida
de linea telefénica, cuyo desempeiio en
la transmision es un 90% mas lento.

El comunicador recibe el eventoy lo co-
difica a un protocolo propietario para la
transmision via Internet. Este paquete de
datos es enviado a la direccién IP de la
receptora, la cual recibe el evento, lo in-
terpretay envia al software de monitoreo
para su procesamiento.

Algunos comunicadores IP (y en menor
medida también GPRS) permiten una co-

municacion bidireccional con el panel.
Esto quiere decir, en pocas palabras, que
tanto el panel como el comunicador no
solo envian informacién, sino que también
son capaces de recibirla. Como resultado
de esta funcionalidad, podemos realizar
la programacion y la gestién tanto del pa-
nel como del comunicador de manera re-
motay a través de Internet.

Algunos comunicadores (en general to-
dos los de primeras marcas) permiten una
funciéon denominada “Supervision”. Esta
funcién habilita a la receptora a mantener
una comunicacién de ida y vuelta con el
comunicador, en la cual éste Ultimo envia
un“keep alive” (estoy vivo) indicando que
esta presente.

Tras ese envio, la receptora lo recibe y a
su vez le indica que también esta presente.
Esto hace que si, en algiin momento, ocu-
rre alguna eventualidad con la red, con
el servicio de Internet del cliente o con el
servicio de Internet/red de la estacion de
monitoreo, el aviso de la pérdida de co-
nectividad entre dispositivos es realizado
de manera inmediata.

Otro beneficio que podemos percibir es
el tiempo de transmision del evento.

Una comunicacion de un evento trans-
mitida a través de la linea telefénica tiene
un tiempo estimado de 20 segundos (que
transcurren al tomar linea, aguardar el
tono, discar, llamada, handshakes, evento),
mientras que la comunicacion a través de
Internet tiene un tiempo estimado de 2
segundos (se genera el evento, se compila,
se envia a la direccion IP, tras lo cual la re-
ceptora lo recibe).

Haciendo una recapitulacién de los be-
neficios, podemos decir que tenemos tres
pilares fundamentales

+Optimizacién del tiempo de transmision.

« Bidireccionalidad que nos permite tanto
la programacion remota como la gestion
del equipo.

« Supervision del estado del equipamiento.

Al momento de instalar un comunicador
IR hay algunas consideraciones que deben
ser tenidas en cuenta, entre ellas, que el
dispositivo utiliza una boca de red CAT5.
También deberemos tener una direccion
IP disponible, la cual en muchas empresas
debe solicitarse con anticipacién. Para
ello, sera necesario gestionar ante la per-
sona encargada de IT un acceso que nos
permita el accesoalared
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Control desﬁ"e su celular @» E EI I I
Mediante simples mensajes de texto puede E D D D
rmar, desarmar,disparar sirenas y

ntrolar todas las funciones. Nuevo Panel de Alarma

_ walqu:er mm‘nmln, envlandu un 5ms
ibira en su celular un mensaje con una
gscripcion detallada del estado de su alarma

te siempre enterado @ La Central GSM 6000 es un panel de alarma moderno y versatil
Cualquier novedad producida le contra Rnbo,Asalto Incendio o Emergencias Medicas de 6 zonas programables.
sera informada por mensajes
hablados o sms Posee un discador telefénico con mensajes hablados para su mejor interpretacién
i permitiendo informar eventos a 8 nimeros telefénicos agendados.
Incorpora un modulo de teléfono celular (GSM) que le permite comunicar
los eventos ocurridos aun en ausencia o corte de linea telefonica terrestre
ediante el uso de la red celular. Este mismo modulo brinda la posibilidad
manejar el sistema mediante sencillos mensajes de texto (SMS),
, solicitar informe, activar sirenas, manejar salidas programables
(PGM), ,anular zonas, etc,

"ﬁaqu_municaninnas permite agregar al sistema teclados adicionales
nbien un receptor inalambrico para comandar la misma mediante

~www.tecnoalarma.com.ar — - 0 o0
NUESV A LiN=EA PROTECCION TOTAL
DE SimeEnNAS =M ABES

no solo fue pensada con un concepto de estética sino
que también incorpora la mas moderna tecnologia,

tnica en su tipo sin dejar de lado la robustez que
debe tener toda sirena de exterior.

Gabinete inyectado en ABS alta resisten
Protector Metalico interno

Flash estroboscopico compuesto

de Leds de alta luminiscencia .
unico en plaza

Led testigo de estado de color diferenciado  agemtins
Versiones piezolectrica y exponencial Lo
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=PI XON400

PIXON 400 es un panel de alarma contra robo e incendio de 4 zonas totalmente
programable. Basa su funcionamiento en un microprocesador de dltima generacidn y
un software nacional dedicado que le confiere caracteristicas de excepcion.

Incorpora un discador telefonico de alarma con mensajes hablados de excelente
inteligibilidad. Con el agregado del médulo celular INTESCOM (no incluido), es posible
comunicar los eventos adn en ausencia de linea telefonica, mediante el uso de a red
celular. Este madulo también hace posible el envio de eventos y control del sistema
mediante SMS.

Un poderoso bus de comunicaciones permite conectar varios teclados de control
(uno de ellos incluidos) y otros accesorios como un receptor para armar/ desarmar el
sistema a control remoto, y adicionar detectores inaldmbricos.

Carrasco 388 - C.A.B.A. (1407) - Tel./Fax: (011) 4674-0718 / 4671-5249 - gonner@infovia.com.ar - www.gonner.com.ar
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.instalando

Montaje, opciones y conexionado

"Yrnds com.ar

Bio-OPTICAL PASS de AdBioTeK

Diseriada como una guia para el instalador,
a través de estas pdginas describiremos

las conexiones, instalacion y principales
caracteristicas de los distintos equipos y
sistemas de seguridad y confort que se
fabrican y distribuyen en nuestro mercado.
En esta ocasion, les ofrecemos un detalle

del Sistema de Restriccion y Control de Trdfico
de Personas con identificacién biométrica
disenado integramente por AbBioTeK.
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Area de
Control

Area de
Control

1. Detalle de partes y componentes
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Referencias: 1. Lector Biométrico Bio-IDENTTA / 2. Soporte
metalico simple para Bio-IDENT TA, Bio-IDENT TT&A, Bio-
IDENTTT&A PROX / 3. Tapa superior Bio-OPTICAL PASS para
soporte metalico para Bio-IDENT TA, Bio-IDENT TT&A, Bio-

HIndice

1. Detalle de partes y componentes.
2. Montaje.
1. Preparacion de superficie de colocacion.
1. Esquema de distribucién de conexiones.
1. Conexiones embutidas y/o subterrdneas
para un acceso.
Conexiones embutidas y/o subterrdneas
para dos accesos.
Conexiones embutidas y/o subterrdneas para
un acceso bidireccional con 2 paneles de control.
Conexiones embutidas y/o subterrdneas para dos
accesos bidireccionales con 4 paneles de control.
Fijacién de la base de la columna.

2.3. Fijacion de la base de la segunda columna.

2.4. Fijacién de la columna a la base.

3. Cableado interno.

3.1. Conexiones internas para un acceso bidireccional.

3.3. Detalle de la distribucién interna de las placas.
3.3.1. Conexionado de cables.
3.3.2. Detalle de Conectores.

4. Pinout Placa concentradora (Receptora y

Transmisora).
PINOUT X1.
4.2. PINOUT X1 para panel de control de terceros.
4.3. Bornera X11 “Buzzer o Sirena de Alarma’.

5. Conexionado.

2.
2.1.
2.1.1.
2.1.1.2.
2.1.1.3.
2.1.1.4.

2.2,

4.1.

IDENTTT&A PROX/ 4. Soporte para montaje de placas elec-
trénicas "Omega 5 agujeros” / 5. Soporte para montaje de
placas electrénicas "Omega 7 agujeros" / 6. Columna lateral
izquierda / 7. Acrilico lateral superior / 8. Acrilico lateral
central /9. Acrilico lateral inferior / 10. Refuerzo metalico para
lateral / 11. Puerta metdlica con cerradura / 12. Pictograma /
13.Base metdlica para columna/ 14. Placa electrénica 38907
"Contadora Receptora"/ 15. Placa electrénica 19972 "Alarma
Receptora" / 16. Placa electrénica 39369 "Concentradora
Trasmisora" / 17. Placa electrénica 39369 "Concentradora
Receptora"/ 18. Placa electrénica 39365 "Alarma Emisora" /
19. Placa electrénica 39367 "Contadora Emisora” / 20 .Columna
lateral derecha.

2. Montaje
2.1. Preparacion de superficie de colocacion
Para el correcto montaje del Bio-OPTICAL PASS (kit de pa-
sarelas opticas), debe verificar que el lugar de instalacion
reuna los siguientes requisitos:
- La superficie debe ser planay capaz de permitir la fijacién
de las mismas.
« Un distancia minima interior (entre columnas) libre de
62 cm. hasta 87 cm. por cada juego a instalar.
- La superficie debe contener las‘cajas de paso” comunicadas
entre si, para permitir el cableado de datos y alimentacion.
« El Bio-OPTICAL PASS para su funcionamiento utiliza de 9
~ 12V (400 mA por juego).
« Si no es posible el montaje tradicional, puede realizarlo
sobre la opcion de“Base Flotante”.
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Nota: Para el correcto montaje y/o instalacién debe realizar
(en caso de requerirlo) la instalacion previa de las cajas
de pasoy cafos de conexionado que contendrén los
distintos cables de alimentacién y datos.

2.1.1. Esquema de distribucion de conexiones
2.1.1.1.Conexiones embutidas y/o subterraneas
para un acceso

Sector a colocar gabinete
o caja pars distribucidn

COLUMNA LATERAL COLUMNA LATERAL
ZOUIERDO POSTERICR DERECHO POSTERIOR
! RS e
T T T Distancia libre recomendada
4 62 /87 em

1

Wirps™
i Distancia libre recomendada
75 /100 cm

Didmetro minimao del . o
cafio » utilizar: 7/8° Distancia libre recomendada
k 75/ 100 em

,

Nota: La distancia maxima recomendada entre Bio-OPTICAL
PASSy la PC es de 25 metros (esta distancia depende
de la calidad del cable utilizado).

2.1.1.2. Ejemplo para conexiones embutidas
y/o subterraneas para dos accesos

"Yrnds com.ar

2.1.1.4. Ejemplo para conexiones embutidas y/o
subterraneas para dos accesos bidireccionales
con 4 paneles de control

| Pamel de control
B HORLS PROX

COLUMNA LITERAL COLUMNA CENTRAL COLLIMNA LATERAL
i] DERECHO POSTERIOR

Sector a colocar gabinete - 1 Distancia libre ] Distancialibre |
o caja pana divtribucide recomandaca recomandida |
Ul . BAIE em b GLEYem

" Distancia iee
" lada
75/ 100 em 75/ 100 em

===

Didmetrn minime dal
caho a utilicar: 7/8"

Distancia liben Distancia beee
recomendads

recomendads
i 75/ 100 em L 75/ 100em b

2.2. Fijacion de la base de la columna

Desmontar la base de la columna de Bio-OPTICAL PASS
(figura A). Para ello quitar los 8 tornillos laterales, luego
marcar la posicion de los 4 agujeros de fijacion de la base
en la superficie donde se instalard la columna. Posteriormente
agujerear y colocar los tarugos de fijacién (recomendamos
utilizar tarugos de @ 10 y/o @ 12 mm).

Sector a colocar patinete

0 caja para dntribucitn COALMMA LATERAL LKA CENTRAL COLUMBNA LATERAL
COUIRDO POSTIROR

— ke ] ——
1 mcomendads tmesmendada
| 62/87em | | 62/87em

75/ 100 em 1 75/ 300 em

Dhdemertros minimo del
caho » utikzar; 78"

75/ 100 em 75/ 300 em

Nota: La distancia maxima recomendada entre Bio-OPTICAL
PASSy la PC es de 25 metros (esta distancia depende
de la calidad del cable utilizado).

2.1.1.3. Ejemplo para conexiones embutidas y/o
subterraneas para un acceso bidireccional
con 2 paneles de control

Panel de control
Bio-HORUS PROX

COLUMNA LATERAL COLLIMNA LATERAL
IZIERDD POSTERIOR DERECHD POSTERION

W Distancia libee. -
recomendada
- 62 /87 cm

i%/

s

}
=
\'—\

€

-

Distancia libre recomendada
.............. T"_"_"_"I 75/ 100 em

4

Sector a colocar gabinete

© caja para distribucién : b R
L 4t I
’ j ' Q t | a—
i

Didmetra minimo del
cafio a wtilizar: 7/8"

Distancia libre recomendada
75/ 100 em

=
I Tonrellas parkes
v 210 mm x 63 mm

Asandela plany
o/ @ 10 men =

Base

[Figera A)

2.3. Fijacion de la base de la segunda columna

Para fijar la base de la segunda columna, repetir el paso
anterior teniendo en cuenta las distancias minimas y maximas
recomendadas de separacién entre ambas. En el montaje
de ambas columnas “las puertas” del Bio-OPTICAL PASS
deben visualizarse desde la salida del acceso.

0 0 mﬁ

Columna frente L. - .
ey fatera derecho N ["ENTRADA"]

O Puerta
— | Bio-OPTICAL PASS
. . e Pl
Distancia libre recomendada

|, min62 cm / max 87 cm % “SALIDA"
L
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Montaje, opciones y conexionado

2.4.Fijacion de la columna a la base

En este paso colocar la columna con los accesorios mon-
tados, en la base fijada a la superficie descripta en los pasos
anteriores. Recuerde que las columnas deben colocarse en-
frentadas con el lateral que posee el acrilico. En el montaje
de ambas columnas las puertas del Bio-OPTICAL PASS deben
visualizarse desde la salida del acceso.

L]

Bio-OFTICAL PASS

["EnTRADA"] ~

Torrille allen feusase
M5 x 16 men

3.Cableado interno
3.1. Conexiones internas para un acceso bidireccional

COLUMNA LATERAL
DERECHO POSTERIOR

COLUMNA LATERAL
Ficha R 45 (8 Pines] IPQUERDO POSTERIOR
Conxidn segin norma

EA/TIA 640

== Ficha R 45 (8 Pines)
Conexidn segin norma
ELA/TIA 5658
= e
] —L
s eheetrireca 10 FII6T T1
“Coneerasaders Tranumaes
Cosge FuD0OS1 |
Fiaca wiecartnica W J060
8 “Coscentradora Aeceptors”
Catie UTP 82357
E __Godpoc PO | | eonenite et {3}
Caltle simentaciin |__—T1 [}
912V GND [ Ctleutranzal Ficha RJ 45 {8 Pines)
| commitn Eshernat (1) Conexidn segin norma
r ELA/TIA 5633
=

ComuTraRin |

Nota: Lalongitud aprox.de los cables UTP para la conexién
entre las dos columnas es de 2,60 mts. cada uno,
respetando las distancias recomendadas de sepa-
racion entre ambas. Para las conexiones, se reco-
mienda utilizar cable multipar trenzado tipo UTP
Cat. 5 o superior. El cable para las conexiones entre
columnas se crimpea en forma recta segin norma
EIA/TIA 568B

3.3 Detalle de la distribucion interna de las placas

En todas las combinaciones deben respetarse la distribucion
internay la posicién de anclaje de los soportes de montaje
de las placas (omegas) en cada columna.

"Yrnds com.ar

3.3.1. Conexionado de cables
Para un acceso bidireccional con 4 pictogramas.

[ covumma sie-ornicas mss
! LaTeRas DERECHD

[ couumna sie-ormeas pass .
| LATERAL ZQUIERDO prroy forry
H e @@me|

| I :'"Ei
B8 E

FLACH LML
ACHPTORA

3.3.2. Detalle de conectores
Pictograma Puerta / Columna

JP1JP2 JP11P2
o|0 O o

i o i e
olo Pictograma N¢ 10 olo Pictograma N2 11
JP1JP2 JP1JP2

s Pictograma N2 12

Pictograma N2 13

X1: Bornera para salida de direccionamiento del Pictograma
JP1: Numeracién placa para RED RS485
JP2: Numeracién placa para RED R5485

Placa Contadora Receptora

X1: Bornera para la entrada del direccionamiento de la
placa Contadora Receptora.

X2: Bornera para conexion de la placa Receptora de alar-
ma.

Placa Contadora Emisora:

X1:Bornera de la entrada del direccionamiento de la placa
Contadora Emisora.

X2: Bornera de conexién de la placa Emisora de alarma.

Placa Alarma Receptora:

X2: Bornera de conexion de la placa de Alarma Receptora.

Placa Alarma Emisora:

X2:Bornera de conexién de la placa de Alarma Emisora.

Placa Concentradora Transmisora y/o Receptora:

X1:Bornera de conexion de Paneles de Control de Acceso
(Valido para Placa Transmisora / receptora).

X2:Bornera de conexion de RED RS485 -Alternativa- (Valido
para Placa Transmisora / receptora).

X3:Bornera de conexién del Pictograma (Valido para Placa
Transmisora / receptora).

X4: Bornera de conexion “Placa Contadora Receptora”
(Valido para Placa Transmisora).

X5: Bornera de conexion“Placa Contadora Emisora” (Valido
para Placa Receptora).

X6: Bornera de conexién entre placas“Concentradora Trans-
misora / Receptora” (para un juego de Bio-OPTICAL PASS).

X7:Bornera para conexionde conexién entre placas “Con-
centradora Transmisora / Receptora” (para un juego de Bio-
OPTICAL PASS).

Continua en pdgina 184
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X8T: Bornera de conexién entre placas“Concentradora Trans-
misora / Receptora” (para un juego de Bio-OPTICAL PASS).

X8R: Bornera para conexidonde conexién entre placas“Con-
centradora Transmisora / Receptora” (para un juego de Bio-
OPTICAL PASS).

X9: Bornera“"HUBTCP” (para Placa Transmisora / Receptora).

X10: Bornera“HUB TCP” (para Placa Transmisora / Receptora).

X11: Salida "Rex" alimentada (para Placa Transmisora).

X12: Entrada de “Alimentacién” (para Placa Transmisora).

X13: Conexién“Salida Alarma”-sirena-, contacto seco (para
Placa Transmisora).

JP1: Jumper de “Habilitacion de RED485 entre las dos
placas” (para Placa Transmisora / Receptora).

“ON": Habilita la RED485 entre las dos placas. | “OFF": La
RED RS485 es individual por cada placa / circuito.

JP2: Jumper de “Habilitacion de RED485 entre las dos
placas” (Valido para Placa Transmisora / Receptora).

RED RS485: tipo Half Duplex y utiliza los Jumper s JP1y JP2.

Nota: En el Bio-OPTICAL PASS puede realizarse la instalacion
con dos, cuatro o sin pictogramas de acuerdo a las confi-
guraciones personalizadas en cada caso. En caso de realizar
lainstalacién con pictogramas, se proveera el Software Bio-
PICTOGRAM para la personalizacion. Nuestros Pictogramas
no son estaticos sino dindmicos, donde cada operador /
instalador puede personalizar y configurar la visualizacion
para una mejor interfase con el usuario.

4. Pinout Placa concentradora
(Receptora y Transmisora)
4.1.PINOUT X1

onex
Bio-IOENT TA.

X1- ENERGIA
S
k]

| X2-sewicios I

X1+ Placa concentradora
transmisora yfo receptora

EFD)]

Ficha A2 45 (8 Pines]
Conexitn singin norma
ElA/TiA 5638

X3- RELAY 147 2 (ALARMA)
- Comin (GHO)
a - Mol Al
o I
e Mermal Coremds

X4~ RELAY N¥ 1 (HABILITACION]

- foo Coman {GND)
& Normal Abierto
= -

Hormal Cemado

Cable UTP Can &
(4 pares]

Detalie de conexidn
B MDENT TA

2 B

Nota: Toda la comunicacion y alimentacion del Bio-IDENT
TA, Bio-IDENT TT&A, Bio-IDENT TT&A PROX se realiza
a través de un solo conector RJ-45.

4.2, PINOUT X1 para panel de control de terceros

Si el panel de control de acceso a utilizar no posee la
cantidad necesaria de salidas de relé para los distintos tipos
de habilitaciones (entrada de sensores de puerta abierta,
relé de salida de alarma y relé para apertura de cerraduras
o pestillos eléctricos) que Bio-OPTICAL PASS requiere, debe
utilizar la cantidad necesaria de paneles de control de acceso
para que los mismos puedan abastecer de todos los distintos
tipos de sefiales que Bio-OPTICAL PASS utiliza.

La cantidad de relés disponibles en los paneles de control
de acceso necesarios para un juego de Bio-OPTICAL PASS
de acceso bidireccional son los siguientes:

"Yrnds com.ar

* 2 relé para apertura de cerraduras o pestillos eléctricos.

+ 2 relé para salida de alarma.

« 2 entradas para sensor magnético de puerta abierta.
Verifique que el/los paneles de control del acceso a utilizar

cumplan con estos requisitos. Es conveniente que los paneles

se encuentren alimentados en un circuito distinto al de ali-

mentacion de Bio-OPTICAL PASS.

PAMEL DE CONTROL DE ACCESOS DE TERCEROS

SECEAON DE ENTRADA SECOON DE SALIDA

ENTRADS O SIS MAGHETID.
ha DE PUERTA ABIDRTA - 6 PULEIA ABERTA - e

L on or R
Lt (s BT B
= |l ) i
AL 6 SALIGA DF AARNAA

wcom EE R

SE)E AL APORTURA O PISTALOS |- MYE SARA KFIRTURA BE FLSTAGS.
P ELfE TR LTI sthn
. .

scon) _ﬂ e

SALIDA O AUMENTACKOR
[PARA PAHELES EXTERNOS)

SALIOA D ALIMINTACKON
L [PARA PANELES EXTERNGS]
BLANCE - RARANIA | RARAMIA
BLANCE - VERDE | ADA
VERDEs S 150

FICHA A 45 [8 PINES)

CONENON SEGON NORMA
AT S8

H -~ '
TF e [OF e
Exs

[ x|
™
1 W "
w1z
Co—
P — ] 1T maca

(EXTERNAY

FICHA 82 &5 {8 PIRES}
CONDOON SEGUN NORMA
ELATIA 5688

m=e

W || N7 | macaw 43R
ENTRADA DE 11

PLACA CONCENTRADCRA

FLACA CONCENTRADORA
TRANSMISORA RICTFTORA

4.3 Bornera X11“Buzzer o Sirena de Alarma”
Conexion BUZZER o SIRENA alimentado por la placa con-
centradora del Bio-OPTICAL PASS

PLACA CONCENTRADORA
Errada al

12VDC (Contuma minima |,
Bio-OPTICAL PASS 400 mA) | E

\. x12
<R

* Buzter 6 Srena
12vDe
Contuma mix: 2 A

Nota: No utilizar este tipo de conexionado para buzzer o
sirenas que posean un consumo igual o superior a 2 amperes.

Conexion BUZZER o SIRENA con alimentacion externa

PLACA CONCENTRADORA
TRANSMISORA

Salida de relé de
Contacto seco

PLACA N?
35369
& y Buzzer & Sirena

12vDC
* Consume max: 2 A
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RISTOBAT

Baterias para:

* Alarmas, UPS, Luces de Emergencias,
Boyeros eléctricos, juguetes, etc.

» Gortadoras de Césped.

» Carros de Golf - Hidrolavadoras
Barredoras - Tijeras Hidraulicas
HidroGruias.

* Motos: Importadas - Nacionales
JetSky - Cuatriciclos.

* Automotores - Camiones
Grupos Electrogenos.

>
B rozrrnra
Linterna _ 2o I T =L/ h
RECARGABLE I—
SEGURIDAD

]

deGvolt-4amp.
* Recargable con 220 volt.
0 12 volt del automdvil.
* |deal para camping, caza, pesca,
seguridad, luz de emergencia, etc.
* 2 horas de autonomia.

Representante de Baterias

Panasonic

RISTOBAT S.R.L. Cangallo 3984 - (1872) Sarandi
Buenos Aires - Argentina

Tel: (54 11) 4246-1778 - Fax: (54 11) 4246-6447
info@bateriasristobatsrl.com.ar
www.bateriasristobatsrl.com.ar
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Trabajan en cualquier posicién.

Totalmente selladas, para prevenir perdidas de electrolito.
No requieren agregado de agua durante toda su vida Gtil.
No requieren ambientes ventilados ni instalaciones aisladas
Disponibles en 6V y 12V y desde 0.7Ah a 120Ah
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Fuentes Switching

Certificados por norma IEC-60065 \ -
e IRAM 2063. Plug Desmontable con

inversor de polaridad y posibilidad de '

poner otros plug de acuerdo a sus necesidades. I
Salida regulada. Bajo consumo.

Fuga maxima: 0.700 mA ]
Disponible en potencias de hasta 65 W y - .
voltajes desde 3V hasta 24V

G .. )

9

| Transformadores

I Fuentes de Transformador
1

Fabricados bajo norma: - Certificados por ‘
IEC-61558. norma IEC-61558-1.
Protector de entrada i Plug desmontable |

con inversor de

polaridad y posibilidad

de poner otros

plugs de acuerdo a sus necesidades.
Disponibles en 4.5V -5V - 6V -9V - 12V

en el primario.

Bajo calentamiento.
Partes resistentes

al fuego.

Mas de 40

modelos disponibles.

v E e HE

Av. Diaz Velez 4438 - Capital Federal
Tel: 4958-7717 - info@ pronext.com.ar

www.pronext.com.ar
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Montaje, opciones y conexionado

"Yrnds com.ar

Nota: La eleccion de la fuente de alimentacion de energia 5. Conexionado
dependera del tipo de buzzer o sirena a utilizar, re-  Conexionado general del sistema.
cordando que el consumo de la sirena o buzzer no  Cada uno de los componentes y borneras del Bio-OPTICAL
estard nunca porencimadelos 2 A.Lamisma NUNCA  PASS estan ya descriptos en el item 4.3.2. de esta guia de
deberd superar los 12 VDC 2A. referencia a

Application Server
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Posibles Combinaciones de Productos

\ Conexionado para Instalacion del Bio-OPTICAL PASS.

Columna Bio-OPTICAL PASS
Lateral Derecho

Conexidn Bio-IDENT TA

Placa Contadora Emi Placa Alarma Emisora

s85xe8 el | | |"n
Om ooo|oooaan [E]

Columna Bio-OPTICAL PASS
Lateral lzquierdo

Placa Alarma Receptora

Pictograma Puerta
-] [-]

Pictograma Columna
a [

Placa Contadora
Receptora

x1

]EEI
=
CABLEN®3

CABLEN®*1

¢ 1N
o oM @ Alarma
'.' 3NC

Placa Concentradora Transmisora

El manual completo para la instalacién del sistema de Pasarelas Opticas Bio-OPTICAL PASS, asi como ejemplos y posibilidades

de combinaciones, podrd descargarlo desde de nuestra web: www.rnds.com.ar
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Mas de 30 anos brindando calidad
y excelencia en nuestros cables

Especialistas en cables para comunicaciones: transmision
de datos e interconexionado de sistemas de videovigilancia

Telefonicos para plantel interior y exterior |y
Instalacion interna y cruzada h
Subterraneos
Autosuspendidos livianos y pesados Transmision de Datos
Acometida Telefonica Pares trenzados sin blindar (UTP) interior y exterior
Intercomunicadores Pares trenzados blindados (FTP) interior y exterior
Blindados de par compensado
Desarrollos de cables especiales

8= Sl

&/ Anicor

Varela 3525/41 C.A.B.A. Argentina
Tel, (5411) 4878.0923 / 0924 / 0925 / 0926
ventas@anicorcables.com.ar . www.anicorcables.com.ar
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DIVISION COAXIALES

RG 59 PP + Bipolar
2x0,50-75Q

RG 59 PP -
RG 59 PP - Doble Malla - 75 Q

75Q

RG 213 - FOAM 50 ©
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4
Lo mejor en
Seguridad electronica

0
1

:‘::;‘;’::;L?;‘niz“a"“ 0800-888-2622

Calle 113 (ex Alvear) N22560 BI6G5S0ONNB / San Martin - Buenos Aires - Argentina
Tel. (+54) 11 4755 5200/1007/2427 - coaxiales@cablenetwork.net
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THIITED PFRIR
vIDEO RECEITER |

SECURLINK
Sistemas de video
inalambrico de 100

metros a 20 Kms.

Transmite video con calidad
perfecta y un canal de audia.

LINE 13 WBE
- # =

SECURLINK DIGITAL
Enlaces digitales para

camaras y domos por IP
Transmision de alarmas,

PTZ y audio.

Frecuencia: 5.8 GHz.

BTVU-52R

Receptor de video activo

para par trenzado 1600 metros de alcance
con UTP Nivel 51000 metros de alcance
con cable multipar.

§S-100

Protector contra dmrgu"' .
atmosfaricas de estatica.
Protega camaras, multiplexores
y sistemas de video digital. Gy

CDR-4500
Control de Rondas de serenos

* Memaoria de 4500 registros.

» Bateria de litio con mas de 3 afios de autonomia.
* Software de PC infuitive y sencillo.

* [mpresion de reportes.

* Andlisis de rondas diatio y mensual can

* Reporta marcaciones, vigilador g '

* Conexion a PC por puerto serie 0.

Fabrica y Garantiza
Securtec

1Securtec

Av. Independencia 2484 - (C1225AAT) Capital Federal - Tel: (54 11) 4308-6500 - Cel: 15-4186-3112
securtec@securtec.com.ar - www.securtec.com.ar
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Coémo vencer obstaculos

M S sinar

Para desarrollar con éxito una carrera de ventas existen tres requisitos bdsicos: entrenamiento,

disciplina y dedicacién. No menos importante es saber vencer los obstdculos que se

le presenten, algunos propios de la profesion y otros propios de la persona.

Los miedos del vendedor

Lic. Augusto D. Berard
Consultor de empresas ' |
a.berard@pampamarketing.com‘_. i

La profesion de ventas requiere entre-
namiento, dedicacion y disciplina.

Los clientes no siempre llaman o com-
pran los productos por decision propia,
por lo que es necesario salir a conquistarlos
en el mercado.

Siempre hay clientes para todo aquel
vendedor que sabe buscarlos y encon-
trarlos. Las oportunidades estan presentes
pero solo para aquellos que estan prepa-
rados para descubirirlas y explotarlas.

Esta busqueda de oportunidades con-
lleva afrontar situaciones no gratas y hay
gue saber manejar las mismas, para que
no produzcan conflictos en la vida personal
del vendedor.

Unodelos miedos mas comunes que debe
superar el vendedor es el miedo al rechazo.

El miedo paraliza y angustia. Es un sen-
timiento natural del ser humano, que tiene
raices profundas y que permite la super-
vivencia de la especie.

Experimentar miedo ayuda a salvar si-
tuaciones cotidianas, que nos permiten
viviry avanzar. El miedo alerta frente a los
peligros. Hay otros miedos que afectan a
todo buen vendedor, como el miedo al
ridiculo o el miedo a quedar mal.

Hoy vamos a detallar los mas comunes
y a brindar algunas ideas que permitan
superarlos.

Miedo al rechazo

La venta no es una ciencia exacta 'y no
existen férmulas magicas que aseguren
los resultados de las gestiones de los ven-
dedores. Existe un universo amplio de si-
tuaciones que no son medibles y prede-
cibles, que determinan el éxito o el fracaso
de una gestion de ventas.

Es por ello que los vendedores deben
estar preparados para fallar o para ser re-
chazados.

El rechazo es la no aceptacion de la pro-
puesta comercial o el fracaso de la venta
no cerrada.

No debe tomarse la falta de interés o el
rechazo por parte de los potenciales clien-
tes ala oferta como algo personal. El cliente
no rechaza a la persona que le esta ha-
ciendo una propuesta de negocios. Re-
chaza el negocio o el producto.

Es muy importante saber diferenciar y
entender este proceso.

Como dijimos antes, frente a la posibili-
dad de rechazo, hay personas que se pa-
ralizan y prefieren no hacer nada. Se es-
cuchan a menudo frases como “no sirvo
para vender”,“la venta no es lo mio’; “soy
timido y no podria ser vendedor nunca’,
y otras variantes de las mismas. Estas frases
escoden el verdadero motivo: el miedo
al rechazo.

Vender es comunicary también es escuchar
las necesidades del otro para poder satisfa-
cerlas con un producto. Este procesoinvolucra
al dinero como moneda de cambio.

Las ventas se alcanzan con trabajo pro-
fesional y sistemético. Se atraviesan muchos
rechazos y muchos“no” para alcanzar una
venta. Segun la complejidad del producto
o del proceso de ventas, puede haber
mayor o menor cantidad de rechazos.

Cuanto mas dificil es vender un producto,

“Experimentar miedo ayuda
a salvar situaciones cotidianas,
que nos permiten viviry avanzar.
El miedo alerta frente a los
peligros. Hay otros miedos
que afectan a todo buen
vendedor, como el miedo
al ridiculo o el miedo a

quedar mal”

mas alta es la comision por ventas que se
puede alcanzar.

Uno de los productos mas dificiles de
vender es el seguro de vida. Para vender
pdlizas de seguro de vida hay que estar
preparado para afrontar cien “no” frente
a un solo “si”. Es cuestion de estar muy
bien preparado y convencido para poder
triunfar en este tipo de venta directa. Las
comisiones alcanzan o superan, el primer
ano, de toda la prima cobrada. Es decir,
el vendedor gana todo lo que paga el
cliente durante el afo y la compaiiia co-
mienza a cobrar recién de los primeros
12 meses de contrato.

El rechazo no es hacia la persona del
vendedor. El cliente no conoce personal-
mente al vendedor. Rechaza el producto
o servicio, por multiples razones.

La clave es perseverar y ser creativo al
momento de presentar la oferta, para que
esta sea diferenciada y muy atractiva.

Miedo al ridiculo

La venta de cierta clase de productos
puede hacer que el vendedor se sienta
ridiculo y que no salga a buscar clientes,
precisamente para no hacer el ridiculo
frente a terceros.

Los productos industriales o los productos
técnicos requieren capacitacion intensiva
para poder responder las preguntas y ob-
jeciones que plantean los clientes.

Para minimizar el miedo al ridiculo, hay
que estudiar en detalle el producto y co-
nocer todas las ventajas y utilidades que
éste brinda.

Siaparece alguna cuestién, almomento
de la presentacion, que excede el cono-
cimiento del vendedor, lo mejor es decir
la verdad o decir que no se sabe. No hace
falta mentir o exagerar.

Reconocer la falta de conocimiento es
una buena sefal para el cliente y denota
humildad y respeto. No hay que mentir
si no se sabe. Es muy probable que se
haga el ridiculo si se habla sin saber.

Miedo a pedir el dinero

Es muy comun escuchar a los vendedores
que mencionan que fallan en el cierre de
la venta y que no se animan a pedir el di-
nero. Este miedo se basa en conceptos
culturales y en la educacion familiar que

Continua en pdgina 196




Quality Cables

www.qualitycables.com.ar

FABRICA DE CABLES COAXILES

Contamos con todos los cables coaxiales necesarios para su uso
en Seguridad Electrdnica y Comunicaciones.
Son fabricados bajo estrictas normas de calidad utilizando materiales

dieléctricos de baja pérdida y conductores de alta transmision.

RG59PP-750 —

RG 59 PP - Doble Malia - 75 Q2

RG 59 PP - Bipolar x 0,50 - 75

RG 213 - FOAM 50 €

RG 213 - U Compacto (2

RG 58 FOAM 50 2

RG 58 C/U 50 Q

RG 11 A/lUT75 Q2

Atencion directa a empresas de Seguridad Electronica e Instaladores,
casel Solicite asesoramiento profesional, precios y condiciones de pago.

Empresa Asociada

Dr. Rebizzo 3927 (B1678BCC) Caseros, Pdo. Tres de Febrero - Pcia. de Buenos Aires

Tel./Fax: Tel: (54 11) 4542-4589 / (54 11) 4716-2323 - comercial@qualitycables.com.ar
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EL 7 DISTRIBUIDOR DE EQUIPAMIENTO Y
COMPONENTES PARA TELECOMUNICACIONES

12 anos en el
(-D mercado de las
comunicaciones

Productos de calidad
al mejor precio

y Fabricantes

Amplio stock de
productos @

TEL.:(54 11)5648-7118 TEL./FAX:(54 11)5648-7119

e.mailinfo@agsconectores.com.ar web:agsconectores.com.ar
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Coémo vencer obstaculos

cada ser humano ha recibido.

Alos chicos, los padres les prohiben pedir
o0 aceptar dinero de familiares o de des-
conocidos. Estd mal visto que asi sea 'y se
cuida al nifno de potenciales peligros.

Segun las sociedades, el miedo al dinero
y a la posibilidad de acumular dinero es
algo que se puede analizar. Hay infinidad
de andlisis y estudios de sociélogos sobre
el tema. El dinero, para muchas personas,
es algo malo, algo que perjudica las rela-
ciones humanasy el causante de grandes
desastres. Por dinero el ser humano mata,
roba, engaia y también trabaja.

Cuando se vende, hay que saber pedir
el dinero y vencer el miedo. Sin dinero,
no hay venta.

Muchos clientes astutos se abusan de
la falta de entrenamiento y capacitacion
de los vendedores y compran productos
sin pagarlos. O los pagan como quieren
y cuando quieren.

El dinero no es malo. Tampoco es bueno.
Solo es dinero y hay que darle solo la justa
dimensién que tiene.

Los miedos al dinero también tienen rai-
ces religiosas o de fe. Hay muchas religio-
nes en las cuales el dinero se asocia con
el maly con el diablo o demonios. Todas
estas creencias pueden estar presentes
al momento de vender e influir en los re-
sultados a alcanzar.

Siempre es bueno detenerse durante la
jornada laboral y meditar sobre los com-
portamientos y caminos por los que se
estd transitando.

Analice cuantas veces hatratado con gente
o conclientesy no seaniméa pedir el dinero.
Se dard cuenta que es un punto a mejorary
a practicar para superarlo. Pida el dinero a
sus clientes y se lo daran. Asi de simple.

Muchas veces no se vende por el solo
hecho de haber tenido miedo a pedir el
dinero que el cliente estaba dispuesto a
entregar.

Miedo al éxito

El éxito también crea miedos que para-
lizan.

Las ventas permiten alcanzar todos los ob-
jetivos materiales que uno se proponga.

El vendedor trabaja por las comisiones
y no por un sueldo seguro a fin de mes.
El vendedor sabe que si vende, obtendra
la comisién por la venta y la satisfaccion
de haber alcanzado un objetivo.

La venta permite ganar en poco tiempo

lo que un empleado puede ganar en toda
una vida de trabajo rutinario y sin desafios.
Cuando el vendedor reconoce que puede
lograr todo lo que se proponga, aparece
el miedo al éxito.

Las frases que suenan en su mente po-
drian ser las siguientes: ;Qué pasaria si
gano 1 millén de ddlares? ;Tendria pro-
blemas con mi familia, amigos o compa-
fAeros de trabajo? ; Seguiria siendo el mis-
mo o cambiaria mi personalidad?

Para alcanzar grandes sumas de dinero
hay que estar preparado. El dinero que
llega facil y también se va facil, sino se lo
sabe gestionar y mantener.

El éxito no solo es lograr dinero. También
hay miedos por ser ascendido en la em-
presa.

Miedo a lo desconocido

Para vender hay que salirala calley en-
frentar situaciones nuevas todos los dias.
Situaciones desconocidas, personas y lu-
gares desconocidos. Las oportunidades
estan siempre presentes, pero requieren
ser descubiertas.

Ir a zonas alejadas a buscar clientes de-
manda superar el miedo a lo desconocido.
Vender es una experiencia maravillosa
que requiere de un fuerte espiritu, con-
quistador y de mucha valentia para superar
los miedos.

Estos siempre estan dentro del ser hu-

“Tener miedo es algo natural y
propio de todo ser humano.

El miedo permite estar alerta y
hace que podamos vivir en un
mundo Illeno de peligros.

El miedo debe ser controlado y
hay que saber manejarlo, sin que

entorpezca nuestras vidas”

*' Consultora de empresas de seguridad y
capacitacion de vendedores.

*‘ Integrada por profesionales con mas de 20 afos
de trayectoria y experiencia.

M S sinar

mano. Saber afrontarlos y superarlos es
la clave para avanzar en todos los aspectos
de la vida. Muchas veces los vendedores
deben viajar a otras ciudades u otros paises
y para ello, tienen que superar los miedos
alo desconocido.

Planificar e investigar previamente los
lugares o los potenciales clientes que se
van a ir a visitar permite esclarecer las si-
tuaciones que la imaginacién no puede
y ayuda a superar el miedo a lo descono-
cido. También compartir experiencias o
consultar a personas con mas experiencia
es una herramienta valida para avanzar.

Miedo al fracaso

Fracasar es rendirse sin haber peleado.
También es rendirse habiendo peleado y
perdido una batalla. Fracasa el que se
deja llevar por la corriente y el que pierde
las ganas de vivir a pleno cada dia.

El miedo paraliza. Esta quieto y escondido,
permite lograr sentimientos de seguridad,
aungue sea por un corto plazo.

El vendedor siempre busca nuevos desa-
fios para superarse y crecer. El miedo al
fracaso se combate haciendo; se combate
con accién y siguiendo para adelante, a
pesar de las caidas.

Perseverary no rendirse jamas. No existe
el fracaso, para todo aquel que sigue in-
tentando.

Conclusién

Tener miedo es algo natural y propio de
todo ser humano. El miedo permite estar
alerta y hace que podamos vivir en un
mundo lleno de peligros. El miedo debe
ser controlado y hay que saber manejarlo,
sin que entorpezca nuestras vidas.

La profesion de ventas demanda afrontar
diariamente cientos de miedos para poder
cerrar negocios y tener éxito. No es tarea
para todos. Hay que estar preparado para
recibir muchas negativas y para persistir
a pesar de todo.

Espero haber sido de utilidad y recibir
los comentarios de los lectores, que siem-
pre son bienvenidos. Es un gusto poder
compartir mis ideas en este espacio y estar
en contacto con ustedes. Quedo a su dis-
posicion =

Sino posee los capitulos anteriores de
esta seccion, puede descargarlos todos
ingresando a: www.rnds.com.ar

1
Pampa Marketing

Markeling y gestion de empresas

info@pampamarketing.com
www.pampamarketing.com
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Fabricante de lo “imposible”

ALARMAS HDEKA
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Afines de 1993 adquiriuna propiedad en San Juan, en el centro de la capital,
donde contindo trabajando con mi marca HDEKA, cerrando en el 98 la

sucursal de Buenos Aires.

Dado que desde los comienzos se mantiene la misma linea de trabajo,
me rrefiero ala calidady exigencia que pongo en el mismoy a los elementos

utilizados, he sembrado la confianza del publico y las recomendaciones
de uno a otro a través de los anos, quienes me acompanan en el em-

prendimiento.

Las actividades son varias, pues me dedlico ala venta e instalacion de
sistemas de alarma de todo tipo: deteccion y extincion de incendio,

automatizacion de portones, centrales telefonicas, CCTV, salén de
ventas de componentes electronicos de todo tipo, materiales eléctricos,

accesorios, herramientas e instrumental para electrénica, tornilleria,
telefonia, iluminacion, etc.

Después de 35 arios en el rubro, estoy gratificado por lo cosechado
através de todo este tiempo, sin duda con un gran esfuerzo per-

sonaly de mi gente.

Estoy convencido que quienes quedamos en carrera desde esa
época, no solo hemos manejado la empresa con prudencia,

sino que somos capaces de surfear cualquier politica nacional
que tanto nos ha hecho sufrir desde antario, y tanto nos sigue

castigando por el hecho de "trabajar"y dar trabajo.

Me pone muy contento encontrar colegas que, desde la dé-
cada del '70, siguen en marcha. Siento una gran emocion y

deseo que todo aquel que emprenda una carrera comercial,
industrial o artistica, tenga la mejor de las suertes, en

especial las nuevas generaciones, a las que tantos palos
en se les pone en la rueda por querer TRABAJAR u

Ing. Horacio Dana
Hdeka Electrénica
hdeka@opcionestelmex.com.ar

Avisos publicados en
Revista Alarmas y Sistemas
(1991-1992)
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PIONEROS Y UNICOS EN BRINOAR SERVICIO DE MONITORED
MAYORISTA EN POSADAS MISIONES

DEJE DE SER EMPLEADO.... Y PASE A SER DUENO DE SU NEGOCIO SIN INVERSION INICIAL,
GARANTIZAMOS POR CONTRATO QUE SUS ABONADOS SON 5US ABONADOS
MUCHO MAS DE LO QUE UD ESPERA DE UN SERVICIO DE MONITOREO MAYORISTA

Comience con su propia central de monitoreo sin inversion inicial. Full control
de horarios, control general, por area, por usuario, feriados y vacaciones.
Meonitoreo telefénico con llamadas locales sin cargo, por gprs, conectividad ip,
Video verificacion y acceso web (verdaderamente) on line tanto para ud. como
para sus abonados. Plataforma de capacitacion constante técnica y empresarial

OESDE POSADAS MISIONES PARA TODOO EL PAIS
LA MEJOR OPCION EN MONITOREDO MAYORISTA

Contacto: César Almeida
San Luis 2183 - Posadas Misiones
0:37/52-420588Winfo(@cakdammisionestcom:ci
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Direccién Editorial
Claudio Alfano (Propietario)
Celular: (15) 5112-3085
[l editorial@rnds.com.ar

Direccion Comercial
Néstor Lespi (Propietario)
Celular: (15) 5813-9890
comercial@rnds.com.ar

Atencion al Lector

Javier Ochoa
lectores@rnds.com.ar
Administracién
Graciela Diego

admin@rnds.com.ar

Administracién

3D 0 D

Martin Rollano
admin@rnds.com.ar

\
¥

Administracién

Claudia Ambesi
admin@rnds.com.ar
Produccién Periodistica
Pablo Lugano*

Celular: (0221) 15 400-5353
prensa@rnds.com.ar

Disefo Editorial
Alejandra Pereyra*

arte@rnds.com.ar

Disefio Publicitario
José Luis Carmona*

Celular: (15) 6152-4465
19logograf@gmail.com

Departamento Contable

Luis Fraguaga*
luisfraguaga@speedy.com.ar

DepartamentoLegal
Marcelo G. Stein
Estudio Juridico
marstein@arnet.com.ar

Impresién
Latingrafica
Rocamora 4161 (C1184ABC)
Teléfono: (54 11) 4867-4777

GEIdDOP ™D

Distribucion y Logistica
. (capital, GBA e interior del pais)
Legroupe Servicios srl.
R.N.P.S.P. N° 670

(*) Externo

TIRADA 4000 EJEMPLARES

blicacié |

sobre empresas, productos y servicios de seguridad,
distribuida entre instaladores, integradores y
empresas profesionales del rubro.

Negocios de Seguridad y rnds son marcas
registradas por Claudio Alfano y Nestor Lespi S.H.
Registro de la Propiedad Intelectual N° 429.145
Se prohibe la reproduccién parcial o total del conteni-
do de esta publicacién, sin autorizacién expresa del
editor. Articulos: se han tomado todos los recaudos
para presentar lainformacién enlaforma ms exactay
confiable posible. El editor no asume responsabilidad
por cualquier consecuencia derivada de su utilizacion,
las deexclusiva d
sus autores, sin que ello implique a la revista en su
contenido. Publicidad: para todos los efectos, se con-
sidera que la responsabilidad por el contenido de los
avisos corre por cuenta de los respectivos anunciantes.
Loscolaboradoresyloscolumnistaslohacenad-honorem.
Agradecemos la confianza depositada por nuestros
anunciantes, sin cuyo apoyo econémico no hubiera
sido posible editarla.

Revista Negocios de
#==  Seguridad’ es medio
CESELC dedifusion delas
actividades de CESEC
www.cesec.org.ar
Revista Negocios de

Seguridad” es medio
de difusion de las

e il
";Eﬂs'ic actividades de CEMSEC
i www.cemsec.org.ar
Revista Negocios de
Seguridad® es medio
de difusion de las
- actividades de CEMARA
www.cemara.org.ar
Revista Negocios de
r‘.g Seguridad® es Socio
4 CA58] Adherente de CASEL
www.casel.org.ar
.

ahunciantes

174 AdBioTek"
175 e-mail:info@adbiotek.com.ar
web: www.adbiotek.com.ar
34 ADC Alarmas del Centro
Tel./Fax: (0351) 489-3748
e-mail:info@alarmasdelcentro.com
web: www.alarmasdelcentro.com
194 AGS Conectores
Tel./Fax: (54 11) 5648-7118/9
e-mail:info@agsconectores.com.ar
web: www.agsconectores.com.ar
69 Alari 3 - Valls S.A.
Tel./Fax: (54 11) 4302-3320
ventas@cercoselectricosdeseguridad.com
www.cercoselectricosdeseguridad.com
45 Alarmatic
Tel./Fax: (54 11) 4922-8266
info@alarmaticseguridad.com.ar
web:alarmaticseguridad.com.ar
33 Alastor S.A.
Tel./Fax: (54 11) 4627-5600

74 Aliara
Tel./Fax: (54 11) 4795-0115
e-mail:ventas@aliara.com
web: www.aliara.com
122 ALSE
123 Tel./Fax: (54 11) 4761-4222
e-mail:ventas@alseargentina.com.ar
web: www.alseargentina.com.ar
166 Altel S.R.L.
Tel./Fax: (0351) 586-9307
e-mail:info@sistemasaltel.com
web: www.sistemasaltel.com
189 Anicor Cables
Tel./Fax: (54 11) 4878-0923/24/25/26
e-mail:ventas@anicorcables.com.ar
web: www.anicorcables.com.ar
91 Ar Control S.R.L.
Tel.: (54 11) 4523-8451
e-mail:ventas@arcontrol.com.ar
web: www.arcontrol.com.ar
46 ARG Seguridad
47 Tel.: (54 11) 5294-7001
e-mail:ventas@argseguridad.com
web: www.argseguridad.com
118 Aviatel
119 Tel.: (54 11) 4105-6000
e-mail:ventas@aviatel.com.ar
web: www.aviatel.com
110 BCG
111 Tel./Fax: (54 11) 4308-0223
112 e-mail:info@bcgroup.com.ar
113 web: www.bcgroup.com.ar
14 Big Dipper
a Tel./Fax: (54 11) 4481-9475
18 e-mail: ventas@bigdipper.com.ar
web: www.bigdipper.com.ar
155 Bigson
Tel./Fax: (54 11) 4857-3300
e-mail:info@bigson.com
web: www.bigson.com
57 BioCard Tecnologia
59 Tel./Fax: (54 11) 4701-4610
info@zksoftware.com.ar
www.zksoftware.com.ar
02 BOSCH
03 Tel.: (54 11) 5295-4400
04 e-mail:seguridad@ar.bosch.com
05 web: www.boschsecurity.com.ar
146 Bykom S.A.
Tel./Fax: (54 223) 495-8700
e-mail:info@bykom.com.ar
web: www.bykom.com.ar
190 Cable Network
Tel./Fax: (54 11) 4755-5200
e-mail: coaxial ablenetwork.net
web: www.cablenetwork.net
199 Cardéan Alarmas
Tel./Fax: (03752) 42-0588
info@cardanmisiones.com.ar
www.cardanmisiones.com.ar
167 CEM
Tel.: (0351) 456-8000
e-mail:ventas@cemsrl.com.ar
web: www.cemsrl.com.ar

42 Centennial Electrénica
43 Tel.: (54 11) 6777-6000
e-mail:centennial@getterson.com.ar
web: www.getterson.com.ar
135 Cika Electrénica
137 Tel.: (54 11) 4522-5466
e-mail: cika@cika.com
web: www.cika.com
134 ContineaS.R.L.
Tel.: (54 11) 4865-5141
e-mail:info@continea.com.ar
web: www.continea.com.ar

12 Dahua Technology Co. Ltd.

13 Tel./Fax: (86 571) 8768-8883
e-mail:overseas@dahuatech.com
web: www.dahuasecurity.com

93 Datco
Tel./Fax: (54 11) 4103-1300
e-mail:scai@datco.net
web: www.datco.net

88 Daz Conductores
Tel./Fax: (54 11) 4657-8888
e-mail:ventas@dazconductores.com.ar
web: www.dazconductores.com.ar

178 DCM Solution S.A.
Tel./Fax: (54 11) 4711-0458
e-mail:info@dcm.com.ar
web: www.dcm.com.ar

179 Defender
Tel./Fax: (54 11) 4361-5621
info@defenderseguridad.com.ar
www.defenderseguridad.com.ar

75 Dialer Alarmas

77 Tel./Fax: (54 11) 4932-8175

79 e-mail:ventas@dialer.com.ar
web: www.dialer.com.ar

70 Digiset

71 Tel./Fax: (54 11) 4857-3130
e-mail: venta@digiset.com.ar
web: www.digiset.com.ar

22 Distribuidora Tellexpress

23 Tel./Fax: (54 11) 4852-1333
e-mail:info@tellexpress.com.ar
web: www.tellexpress.com.ar

98 DMAS.R.L.

99 Tel./Fax: (0341) 486-0800
e-mail:info@dmasrl.com.ar
web: www.dmasrl.com.ar

141 DRAMS Technology
142 Tel./Fax: (54 11) 4856-7141
143 e-mail:info@dramstechnology.com.ar
web: www.dramstechnology.com.ar
21DSC
web: www.dsc.com
127 DTS?
Tel.: (54 11) 4115-1795
e-mail:info@dts2.com.ar
web: www.seguridadperimetral.com
35 DVR Store
a Tel./Fax: (54 11) 4632-5625

41 e-mail:info@dvr-store.com.ar
web: www.dvr-store.com.ar

65 DX-Control S.A.

Tel.: (54 11) 4647-2100
e-mail: dxcontrol@dxcontrol.com.ar
web: www.dxcontrol.com

158 ELCA Seguridad S.R.L.

159 Tel./Fax: (54 11) 4925-4102
e-mail:info@elcasrl.com.ar
web: www.elcasrl.com.ar

96 Electrénica Aplicada
Tel./Fax: (54 11) 4362-7079
e-mail:info@detectores.com.ar
web: www.detectores.com.ar

30 Electrosistemas de Seg. SRL

31 Tel./Fax: (54 11) 4713-5550 / 8899
ventas@electrosistemas.com.ar
web: www.electrosistemas.com.ar

131 Elko/Arrow Argentina
Tel./Fax: (54 11) 6777-3500
e-mail: ventas@elekonet.com
web: www.elekonet.com

153 Fergus Security
Tel./Fax: (54 11) 5235-9748
e-mail:info@cttsa.com.ar
web: www.fergussecurity.com.ar

157 Fiesa
Tel./Fax: (54 11) 4551-5100
e-mail:fiesa@fiesa.com.ar
web: www.fiesa.com.ar

86 Fuego Red S.A.

87 Tel./Fax: (54 11) 4555-6464
e-mail:info@fuegored.com
web: www.fuegored.com

10 GFM Electrénica

11 Tel./Fax: (54 11) 4298-4076
e-mail: ventas@gfm.com.ar
web: www.gfm.com.ar

170 Gonner
Tel./Fax: (54 11) 4674-0718
e-mail:ventas@gonner.com.ar
web: www.gonner.com.ar

138 GTE

139 Tel./Fax: (54 11) 4896-0060/1
e-mail:info@gtesrl.com.ar
web: www.gtesrl.com.ar

108 HID

109 Tel./Fax: (54 11) 4855-5984
e-mail: smazzoni@hidcorp.com
web: www.hidcorp.com

183 Ingal
Tel./Fax: (02322) 48-3896
e-mail:ventas@ingal-leds.com
web: www.ingal-leds.com

117 Intelektron

203 Tel./Fax: (54 11) 4305-5600
e-mail:ventas@intelektron.com
web:www.intelektron.com

89 Isolse
Tel.: (54 11) 4621-0008
e-mail: contacto@isolse.com.ar
web: www.isolse.com.ar

165 Keeper
Tel./Fax: (0351) 468-3200
e-mail:info@alarmaskeeper.com.ar
web: www.alarmaskeeper.com.ar

126 Kymsa
Tel./Fax: (54 11) 4711-0212
e-mail: contacto@kymsa.com.ar
web: www.kymsa.com.ar

147 Lantrix - GCS S.A.
Tel./Fax: (54 11) 4014-0578
e-mail:info@lantrixgps.com
web: www.lantrixgps.com

50 Lantrénica

51 Tel./Fax: (54 11) 5368-0503
e-mail:ventas@lantronica.com.ar
web:www.lantronica.com.ar

173 Larcon-Sia S.R.L.
Tel./Fax: (54 11) 4735-4121
e-mail:ventasba@larconsia.com
web:www.larconsia.com

81 M3K Solutions

82 Tel./Fax: (54 11) 4373-7400

83 e-mail:info@m3kargentina.com.ar
web: www.m3kargentina.com.ar

97 Meditecnica
Tel.: (54 11) 4585-5800
e-mail:flir_extech@meditecna.com.ar
web: www.meditecna.com.ar

197 Messe Frankfurt Argentina
Tel.: (54 11) 4514-1400
intersec@argentina.messefrankfurt.com
www.intersecbuenosaires.com.ar

53 Microcom
web: www.microcom.com.ar

66 Microfast S.R.L.

67 Tel./Fax: (54 11) 4857-2190
e-mail:ventas@microfast.com.ar
web: www.microfast.com.ar

90 Minear
Tel./Fax: (54 11) 4573-3311
e-mail:info@minearsa.com
web: www.minearsa.com

201 monitoreo.com

202 Tel./Fax: (54 11) 4630-9090
e-mail: central@monitoreo.com.ar
web: www.monitoreo.com

181 Nagroz S.R.L.
Tel.: (54 11) 4912-1807 / 1897
e-mail:ventas@nagroz.com.ar
web: www.nagroz.com.ar

94 Nanocomm S.A.

95 Tel.: (54 11) 4505-2224
nanocomm@nanocommweb.com
web: www.nanocommweb.com

49 Netio
Tel.: (54 11) 4554-9997
e-mail:info@nt-sec.com
web: www.nt-sec.com

125 Nyken
Tel.: (54 11) 4441-1060
info@nykenautomatizacion.com.ar
www.nykenautomatizacion.com.ar
130 PPA Argentina
Tel./Fax: (54 11) 4566-3069
e-mail:info@ppa.com.ar
web:www.ppa.com.ar

79 Pro-Soft
Tel./Fax: (54 11) 4443-4337
e-mail:ventas@pro-soft.com.ar
web: www.pro-id.com.ar

186 Pronext
187 Tel./Fax: (54 11) 4958-7717
e-mail:info@pronext.com.ar
web: www.pronext.com.ar
106 Punto Control S.A.
107 Tel./Fax: (54 11) 4361-6006
204 e-mail:ventas@puntocontrol.com.ar
web: www.puntocontrol.com.ar
193 Quality Cables
Tel./Fax: (54 11) 4542-4589
e-mail: comercial@qualitycables.com.ar
web: www.qualitycables.com.ar
129 Risco Group
Tel./Fax: (54 11) 4637-9488
e-mail: info@riscogroup.com.ar
web: www.riscogroup.com
185 Ristobat
Tel./Fax: (54 11) 4246-1778
ventas@bateriasristobatsrl.com.ar
web: www.ristobat-srl.com.ar

Negocios de Seguridad

Redaccién y Administracién: Yerbal 1932 Piso 5° Dto. C (C1406GJT) Ciudad de Buenos Aires
Tel./Fax: (54 11) 4632-9119 (rotativas) e-mail: info@rnds.com.ar web: www.rnds.com.ar

177 Sage
Tel./Fax: (54 11) 4551-5202
e-mail:ventas@sage.com.ar
web:www.sage.com.ar
19 Samsung
info@samsungsecurityusa.com
Www.samsungsecurityusa.com
73 Securitas
Tel./Fax: (54 11) 4014-3200
web:www.securitasargentina.com
54 Security One
55 Tel./Fax: (54 11) 4555-1594
e-mail:info@securityone.com.ar
web: www.securityone.com.ar
191 Securtec
Tel./Fax: (54 11) 4308-6500
e-mail: securtec@securtec.com.ar
web: www.securtec.com.ar
150 SEG
151 Tel./Fax: (54 11) 4730-4731
e-mail:info@seg.com.ar
web: www.seg.com.ar
145 Segurplus
Tel./Fax: (02293) 44-0310
e-mail:sequrplus@ciudad.com.ar
www.segurplusseguridad.com.ar
102 Selnet
a Tel./Fax: (54 11) 4943-9600
105 e-mail:info@selnet-sa.com.ar
web: www.selnet-sa.com.ar
01 SF Technology S.A.
26 Tel./Fax: (54 11) 4923-0240
27 e-mail:info@sf-technology.com
web: www.sf-technology.com
61 Simicro S.A.
62 Tel./Fax: (54 11) 4857-0861
63 e-mail:ventas@simicro.com
web: www.simicro.com
29 Softguard
Tel./Fax: (54 11) 4136-3000
e-mail:info@softdemonitoreo.com
web: www.softdemonitoreo.com
25 Sony
web:www.sonypro-latin.com
161SPS
Tel./Fax: (54 11) 4639-2409
directivas@sistemasps.com.ar
web: www.sistemasps.com.ar
01s Starx Security
114 Tel./Fax: (54 11) 4433-6500
115 e-mail: ventas@starx.com.ar
web: www.starx.com.ar
171 Sundial
Tel./Fax: (54 11) 4115-7505
e-mail:info@sundial.com.ar
web: www.sundial.co
85 System Sensor Latin América
Tel./Fax: (54 11) 4324-1909
systemsensorla@systemsensor.com
web: www.sistemsensor.com
162 Target
163 Tel./Fax: (0261) 424-0021
e-mail:info@alessicom.ar
web:www.alessicom.ar
120 Tecnitotal
Tel./Fax: (54 11) 4697-7900
e-mail: tecnitotal@ciudad.com.ar
web: www.tecnitotal.com.ar

169 Tecnoalarma
Tel./Fax: (54 11) 4774-3333
e-mail:info@tecnoalarma.com.ar
web:www.tecnoalarma.com.ar
06 Tecnologia en Seguridad
07 Tel./Fax: (54 11) 5238-5553
08 info@tecnologiaenseguridad.com
09 www.tecnologiaenseguridad.com
182 Tecnosoportes
Tel./Fax: (54 11) 4683-0836
ventas@tecnosoportes.com.ar
web: www.tecnosoportes.com.ar
195 Tekhnosur S.A.
Tel./Fax: (54 11) 4791-3200
e-mail: comercial@tekhnosur.com
web:www.tekhnosur.com
154 Villford
Tel./Fax: (54 11) 4523-8800
e-mail:info@villford.com.ar
web:www.villford.com.ar
133 Virtualtec
e-mail:info@virtec.com.ar
web: www.virtec.com.ar
149 VisiéonxIP
Tel./Fax: (54 11) 3221-0309
e-mail:info@visionxip.com
web:www.visionxip.com
121 X-tend
Tel./Fax: (54 11) 5777-6087
info@xtend.com.ar
www.xtend.com.ar

Si Usted desea asesorarse sobre los innumerables beneficios de anunciar en Negocios de Seguridad®
por favor contactenos de lunes a viernes de 9 a 18 al (54 11) 4632.9119


http://www.rnds.com.ar
http://www.cesec.org.ar
http://www.cemsec.org.ar
http://www.cemara.org.ar
http://www.casel.org.ar

monitoreo.com’  |nicio Historia
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Internet y USTED son los unicos limites.

Que s monitoreo.com”? Abonados Asociados Contacto

SUS ABOHADOS

Un grupo de empresas que no solo comparten ¢l
mejor servicio para sus abonados, sino
los beneficios de una RED que desarrolla el

monitoreo en el mundo

monitoreo.com’

INTEGRE LA PRIMERA Y UNICA RED MUNDIAL DE EMPRESAS DE MONITOREOD
CONSERVANDO SU IDENTIDAD EMPRESARIAL
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central@monitoreo.com.ar

+54 11 4630.9090 W\?g,m'énituren.cum



Integre la tnica RED de Empresas de monitoreo conservando su identidad empresarial.

www.monitoreo.com

RIINNNG! HOLA ASESORITO,
RIINNNG! SOY JACINTO. YA LO PENSE
y HOLA?P BIEN Y VOY A HACERTE CASO, /VOY

A COMENZAR M| EMPRENDPIMIENTO
PE MONITOREO/ PERO NECESITO
QUE ME DES UN CONSEJO

ESTOY PARA
AYUDARTE, ,
SQUE NECESITAS?

@

HAY VARIAS EMPRESAS JES MUY SENCILLO/

QUE OFRECEN ESTE SERVICIO. TENES QUE BUSCAR UN SISTEMA GLIE
SCUALES SON LAS CLAVES TE OFREZCA RESPALDO Y EXPERIENCIA,
PARA DECIDIRME? cDARLE QUE UTILICE LA ULTIMA TECNOLOGIA,
MIS ABONADOS A OTRO © ESTE CONSTANTEMENTE INNOVANDO, QUE

TENER M| ESTACION TE PERMITA FORMAR PARTE DE UNA
FPROPIAP RED, COMPARTIR RECURS0OS FARA
SER RENTABLE DESDE TU PRIMER
ABONADO Y SIN PERDER TU
IDENTIDAD. QUE SIEMPRE ESTE
PARA AYUDARTE Y NO SEA UNA

— CAJA DE SORPRESAS
/;OKk! ESTOY TOMANPO 51, ANOTA...
NOTA... ME LO PODRIAS g% i
SINTETIZAR? monitoreo.com

ESA ES LA CLAVE




INTELEKTRON S.A.

FABRICANTES NACIONALES

LIDERES EN EL MERCADO LOCAL, EXPORTANDO TECNOLOGIA
HACIA TODA LATINOAMERICA

RELOJES ELECTRONICOS

' Iﬂpﬁonupara Pequednas, Medianas, Grandes Empresas y Organismos Piblicos.
Hﬁuﬁlwﬁymmgfm Huella, Proximidad, Banda Magnética y Cddigo de Barras.
1 ! TCP-IP USB, m:ﬂ Configuracion a través de Web Server,

158 0 Pen Drive.

- CONTROLES DE ACCESO
l:.'anhﬁﬁiﬁ&m'#-,'z 3, 4. 5 y 6 puertas. Miltiples !mum.ﬁfﬂs de lectura,
Incluso biomeétria. Equipas Auténomaos (USB, RS-232) o en Red (TCP-IR RS-485).

1)
Funcién Puerta Exclusa. Integracion con Sistemas de Alarmas e Incendios.
Configuracion Remota Web Server o Software.

SOFTWARE

Desarrollo en modernos lenguajes de programacion, para entorno Windows o WEB,
Base de datos en MS SQL Server o Access. Interfaz Grafica facil e intuitiva.
Integracion total de los Sistemas de Acceso, Asistencia y Visitas. Exportacion hacia

otros sistemas y reportes parametrizables.

Kit de Desarrollo SDK (Disponible)

MOLINETES Y PASARELAS

Constriidos en acero inoxidable, combinado con mérmol, acrilico y vidrio segun el modelo.
Mecanismos de bajo consumo y mantenimiento. Alta resistencia. Excelente combinacion de
estética v funcionalidad. Buzon de Visitas opcional, Accesos para personas con

Movilidad Reducida. Opcional de Aspas Abatibles para evacuacion en emergencias.

CREDENCIALIZACION

Servicio de captura de imagen, confeccidn e impresion de credenciales.
Disponibilidad de elementos complementarios como Llaveros Retractiles,

Porta Credencilales y Ganchitos Sujeta Prenda. Stickers o Domes deg

personalizacion para llaveros. Impresoras e Insumos de Primeras Marcas.,

Tel./Fax: +54 (11) 4305-5600
www.intelektron.com - ventas@intelektron.com
INTELEKTRON 5.A. - Solis 1225 (C1134ADA)
Ciudad de Buenos Aires - Argentina intelektron

Nuestra Trayectoria como Fabricantes , Experiencia y Estructura, nos avalan para brindarie un Excelente
Asesoramiento, Asistencia permanente al Gremio y Servicio Postventa.
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Como una de las companias de mas rapido crecimiento en Europa, Ultrace//"
reconoce que la demanda para un producto de calidad y duradero nunca ha sido tan alta.

Utilizando la ultima tecnologia en métodos de control de produccion cada bateria Ultrace/!”
es fabricada con los mas altos estandares de calidad y productividad. Proveemos la mas alta
calidad de producto junto con el mejor precio posible y una calidad de servicio al cliente excelente.

Litraced =':_

tumfw-ﬂmmhhmmmms Sistemas de seguridad y anti-incendio
vilidad ma&m'msd&wlm&mmﬂnm- Suministradores de energia




Ultrace//”

Quality in Every Language

Ultracel/ UL,_,.._. p——

o e

)
N

Utraced

te aplicaciones, cada una fabricada rigurosamente
con nuestros propios estandares de calidad.

Aranguren 528 (esq. Neuquén|) - C1405CHT, CAB A
tel.: 4433-5500 - ventas @ stanccom.ar - wwastanioom.ar



HID |

- 10 anos de expernencia
ofreciendo productos HID,

e

Linea completa

de productos

Impresion de
CREDENCIALES

Los sisternas para impresion de credenciales FARGO
brindan idenificacion segura, alta calidad y definicion,
laminacion de tarnetas, impresion de hologramas de
sequridad v codificacion de tarjetas de miltples tec-
nologias tales como RFID, ICLASS, Cadigo de Barras,
Banda Magnetica y Microchip, haciendo a su empresa
mas Sagura, Eficiente v Productiva

s, :_l
|l ) .. I |
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