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Camara Marina EX14

Disefiada para aplicaciones maritimas y condiciones ambientales extremas

La nueva Camara Marina EX14 resistente a
los ambientes agresivos, esta disefada es-
pecificamente para aplicaciones maritimas
y condiciones meteorologicas extremas.
La opcion de infrarrojos activos de 940 nm
permite iluminar la escena sin interferir con
las luces de navegacion de los barcos. Posee
una lente autoiris varifocal de 4 a 9 mm pa-
ra gran variedad de aplicaciones y su dise-
fio sencillo y efectivo permite obtener un
alto rendimiento en las circunstancias am-
bientales mas complejas.

Ademas, la camara EX14 incorpora la tec-
nologia de filtro mecanico que consigue un
color intenso de dia y una imagen mono-
cromatica excepcional durante la noche,
gracias a la iluminacion por infrarrojos, a la
vez que mantiene un enfoque nitido en cual-
quier condicidn de iluminacién,

La cdmara EX14 también cuenta con la tec-
nologia exclusiva CCD (Charge Coupled De-
vices) que proporciona una respuesta es-
pectral de infrarrojos excepcional para la
operacion con infrarmojos activos durante
la noche.

Caracteristicas

- Alta definicidn, cdmara varifocal
diafnoche de 4 a 9 mm.

- Infrarrojos con visidn nocturna activos con
iluminacion variable,

- Funcionamiento de fotocélula controlado.

- Carcasa robusta.

- Amplio rango de temperatura.

- Orificio con terminales para las conexio-
nes.

Beneficios

Permite ver todos los detalles con image-
nes claras como el agua para escenas con
color excepcional de dia y de noche bajo
iluminacion infrarroja.

Vence a la oscuridad en ambientes de
poca luz v sin luz a través de la distribu-
cidn uniforme de la iluminacién IR v la eli-
minacion de puntos calientes y areas
subexpuestas en condiciones de ilumina-
cidn dificiles.

Asegura que el cambio de video y LED
sean precisos, resultando en confiabili-

Aplicaciones

» Embarcaciones marinas

« Puertos

- Entornos costeros

- Entornos acidos/alcalinos

- Plantas de tratamiento de aguas residuales

- Aplicaciones a temperaturas bajo cero

« Funcicnamiento controlado por
célula fotoeléctrica para una con-
mutacidn de dia/noche precisa.

+ Opcion de infrarrojos activos a
longitud de onda de 340 nm.

= Disefio compacto y simple, de
facil instalacién.

dad las 24 horas.

Hecho en base a resina moldeada por in-
yeccion de Estireno Acrilonitrilo v Acrilato
de Policarbonato (ASA + PC), la EX14 so-
porta calor, frio y ambientes de agua sa-
lada, y es compatible con IPE6 vy NEMA 4X,
Con un impresionante rango de tempera-
tura de -60°C a +60°C, la EX14 sobrevive
en los ambientes mas duros y puede ser
implementada en casi cualquier am-
biente.

Terminacion simple del cable, no requiere
caja de conexiones.



Nueva version de Bosch Recording Station (BRS)

Grabacidon de CCTV IP, ideal para aplicaciones medianas

La nueva version del Bosch Recording Station
proporciona a los usuarios mas potencia y ver
satilidad a la hora de gestionar toda su infra-
estructura de seguridad al admitir, ahora, has-
ta 64 camaras P por estacion grabadora, per-
mitiendo un maximo de 200 estaciones por sis-
tema. De esta manera, se pueden controlar nu-
merosas zonas en forma simultanea.

Con las nuevas funciones de software, Bosch
Recording Station (BRS) resulta un siste-
ma perfectamente adecuado para instala-
ciones bancarias, grandes centros comer-
ciales y centros de transporte. El BRS 8.9 po-
see un log off automatico, con intervalos
de tiempo de inactividad configurables, in-
crementando asi la proteccién contra acce-
505 no autorizados. Ademas, se pueden fijar
los diferentes tiempos de grabacion por ca-
da camara -para antes y después de la alar-
ma-, mientras que el audio puede configu-
rarse por evento.

El Bosch Recording Station 8.9 proporciona
un acceso rapido v sencillo a la informacidn
desde cualquier punto de la red. Su versa:
tilidad le permite interactuar con una amplia

Software para conferencias DCN

gama de sistemas de seguridad: centrales de
incendio, terminales puntos de venta, cap-

Control integral a través de una vista sindptica mejorada

Bosch Sistemas de Seguridad ha mejorado su
software de control para su Red Digital de
Congresos (DCN) y Sistemas de Conferencia
con un nuevo modulo de interpretacion si-
multanea ofreciendo una mayor funcicnalidad.
El software de conferencia cuenta con una
avanzacda interfaz de usuario intuitiva, que
mejora de forma significativa la versatilidad
y facilidad de uso de los sistemas DCN Mext
Generation vy los sistemas inalambricos DCM.
Su interfaz cuenta con poderosas opciones
para aumentar la ergonomia de creacion y ges:
tidn de reuniones, asegurando que se ejecu-
ten de la mejor manera posible,

Con la introduecidn del nueve modulo de in-
terpretacion simultanea, se amplic la funcio-
nalidad para incluir unidades de intérprete en
la vista sindptica. Cada unidad de intérprete
se puede configurar facilmente de manera re-
mota por el operador y visualizarse en el mo-
nitor de la computadora. Esto permite mo-
nitorear de manera remota |a actividad del in-
térprete y controlar cada micréfono con so-

lo hacer clic en el icono apropiado, Las op-
ciones de control permiten encender o apa-
gar remotamente los micrdfonos de los in-
terpretes durante una sesion, asi como ajus-
tar la sensibilidad de los mismos para esta-
blecer los niveles de voz.

El nuevo software incluye también un indi-
cador de “speak-slowly” en la vista sindptica,
permitiendo al Interprete alertar al orador
para que hable mas despacio en caso nece-
sario. Adicionalmente, se incorpord una fun-
cidn de ayuda en la vista sindptica tanto pa-
ra las unidades de intérprete como para las
unidades de delegado, permitiéndoles soli-
citar ayuda del operador si existiera algin
problema.

Cabe resaltar, que el nuevo software tam-
bién s compatible con Windows 7 con una
moderna interfaz de usuario optimizada pa-
ra el control de pantalla sensible al tacto - per-
mitiendo que |a gestidn del sistema en tiem-
po real, sea lo mas intuitivo posible, Por otra
parte, con las nuevas mejoras, el cuadro si-

tura de matriculas y soluciones con analisis
de video inteligente.

naptico ahora ofrece un resumen completo
de la actividad dentro de |a sala de confe-
rencias, incluyendo las unidades de intér
prete que estdn en funcionamiento, el canal
de idioma elegido, el delegado que esta ha-
blando y qué delegados estan en la lista de
peticion de palabra.

Asi, como la versidn previa, el programa vie-
ne como un paguete modular, lo que signifi-
ca que los clientes solo pagan por las fun-
cionalidades que necesitan.
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Nuevo panel de control Serie GV4

Mayor capacidad y mejor rendimiento

Bosch introduce los nusvos paneles GV4, la nueva versidn de sus
paneles de control Series G, que incluye soluciones integradas
para intrusion, control de acceso ¥ monitoreo de alarmas de in-
cendio. El nueve GV4 ofrece soporte para un mayor nimero de
usuarios, un rendimiento mas rapido y mejoras que permiten una
facil instalacion y actualizacion del sistema.

Con cuatro veces el niumero de usuarios como anteriores siste-
mas de la Serie G, los paneles de control proporcionan una pro-
gramacidn y operacion sencilla. Los paneles GV4 soportan la asig-
nacion de codigos de acceso individuales, llaveros u otras cre-
denciales para un maximo de 1,000 personas, facilitando la apli-
cacidn de medidas de seguridad y rapidez de identificacién del
usuario. Esta importante caracteristica abre las nuevas oportu-
nidades para los integradores, ya que los paneles son ahora
adecuados para una amplia gama de aplicaciones.

Los GV4 también incorporan un nueve microprocesador para me-
jorar la interaccion del cliente con el sistema. El microprocesa-
dor proporciona respuestas mds rapidas cuando se opera e in-
tegra con otros sistemas. Operando a 96 MHz es el micropro-
cesador mas rapido en esta clase de paneles de control.
Cuenta con miltiples comunicaciones, incluyendo el nuevo ma-
dule Conettix B420 de comunicacidn Ethernet, gue permiten co-
nexiones dobles, simultdneas, con cable de comunicacién IP y
comunicacion celular para ayudar a los integradores a satisfacer
una amplia variedad de requerimientos del cliente, reduciendo
costos para el usuario final,

Las actualizaciones de firmware ahora se pueden realizar de
manera remota usando el Bosch's Remote Programming Soft-
ware, eliminando las costosas visitas sitio para dar manteni-
miento o actualizaciones de |los paneles de control. Las actuali-
zaciones en sitio son rapidas y posibles gracias a un plug- in firm-
ware con clave para actualizacion.

Los paneles GV4d tienen se pueden expandir facilmente con dis-

VEZ-400 mini PTZ

positivos inalambricos, con la ayuda del nuevo B820 Inovonics
Interface Module. El modulo B820 permite interconectar el pa-
nel con el receptor EN4200 y elimina la necesidad de un tecla-
do especialmente configurado.

Los paneles GV4 satisfacen las necesidades de practicamente
cualquier configuracién de instalacién. Son ideales para las
grandes cadenas de tiendas, comercios, bancos, instalaciones
de gobierno, fabricas, edificios de oficinas, lugares pablicos, etc,

« Ultima generacidn del primer panel que integra intrusidn,
fuego y control de acceso gue permite al usuario interactuar
con un sistema en vez de tres.

* Panel escalable capaz de adaptarse a grandes y pequefios
espacios, con versiones disponibles desde 40 a 246 puntos.

MNueva camara movible para la familia Advantage Line

Esta camara ofrece caracteristicas que se encuentran tipica-
mente en los grandes domos PTZ. Entre ellas, se incluye un zo-
om dptico de 26x para un mayor rango de vigilancia y facil iden-
tificacion de objetos y personas.

La camara VEZ-400 permite rotaciones de 3602, imagenes de al-
ta resclucion de 600 TVL ¥ un amplio rango de visibilidad para
capturar todos los detalles importantes, Integra la funcidn Dia/No-
che que permite captar imagenes de gran calidad incluso con al-
ta o escasa iluminacion. Estas caracteristicas la hacen apta pa-
ra varios tipos de edificio como tiendas minoristas, escuelas y
medianas oficinas, entre otras aplicaciones.

La VEZ-400 mide 11.2 centimetros de diametro, menos de la mi-
tad del tamaifio de los tradicionales domos PTZ y 20% mas pe-
quefio que la mayoria de los minidomos. Este disefio compacto
le permite encajar bien en un espacio limitado y lo hace ideal pa-
ra una vigilancia discreta,

5Su carcasa esta disefiada para resistir fuertes impactos y proteger
la camara contra el vandalismo, danos o robo. Cuenta con un in-
dice de proteccion del medio ambiente de IPE6 y un calentador
incorporado que garantiza un funcionamiento fiable en todas las
condiciones.

* Camara diafnoche con zoom dptica de 26X,

* Resolucién de 500 |lineas de TV.

* Amplio rango dinamico.

» Carcasa compacta y antivandalica (clasificacion IK10).
« Apto para uso interior y exterior.




Soluciones Integrales
Sistemas de Seguridad y Comunicacion
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Recintos seguros y bien comunicados. Nuestros Sistemas de Seguridad y
Comunicacion protegen bienes y personas alrededor de todo el mundo. Son faciles @ BOSCH
de instalar y de alta confiabilidad. Estan presentes en espacios comerciales,

restaurantes, hoteles, bancos, edificios publicos, centros de congresos, teatros,
estadios, salas de conciertos, entre otros. Trabajamos cada dia para asegurar el
liderazgo tecnoldgico de nuestros productos. Por estas razones, Bosch es la mejor

opcion en sistemas integrales de Seguridad y Comunicacion. Para mas informacion,
ingrese a: www.boschsecurity.com.ar

Innovacion paratu vida
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Grabacion de 20 Camaras
cumplimentando Normativas
BCRA con 2 anos de Garantia

FRISTICAS NZIinux Rl

* Monitoreo de hasta 20 camaras analdgicas y/o IP
en un mismo sistema

* 25 Cuadros en 4 CIF en todas las camaras (PAL)
hasta 20 canales de audio

* 5tamanos de grabacion y visualizacion configurables
por camara Max. 4CIF (704 x 576 pix.)

* Compresion H264

* Sitio Web 2.0 con todas las opciones
disponibles (visualizacion y configuracion remota)

* Completa Consola de Monitoreo para multiples DVR
con vistas, e-maps, multiplataforma

* Poderoso Motor de bulsqueda de video almacenado

* Busqueda inteligente de video

o "ﬁ * Configuracién avanzada y Log de auditoria de usuarios
,ffig\‘ﬁ_\ R e
) \ Y .‘:, - atc oge ectronico
- e T o P
e * TCP-IP Configuracion de maximo de

ancho de banda utilizable

* Gabinete reforzado, protegido por llave, con
LCD de estado y alertas.

* Dos anos de garantia

N=LUINWSL
series
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Nuevo DVR NZLinuxRT especialmente desarrollado

para Entidades Bancarias y Financieras, con modelos

de 8, 16 y 20 camaras y de 2 a 12 terabytes, para acompanar
el crecimiento y adecuacion de nuestros clientes,
cumpliendo con las normativas A3390, A5120 y A5136.

tecnologia en seguridad

la evolucion natural

ceee o tecnologia en seguridad s.r.l.

Bulnes 439 - C1176ABG

Capital Federal - Argentina
Tel/Fax: (00 54) 11 5238-5553 /54 /58 / 59

info@tecnologiaenseguridad.com
www.tecnologiaenseguridad.com
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DVR PARA BANCOS Y ENTIDADES FINANCIEHAS
[RTJ@ CINUD

series

Servidor de CCTV Irstelmenta!ntegfadﬂen fedes

FRODUCTD ARGENTIND

Plataforma Linux
Cumple Normas A3390,A5120 y A51 36 BCRA
Modelos de 8,16 y 20 camaras :
25 cuadros en 4 cif en todas las camaras (PAL)
Un canal de audio por camara

Acceso web full 100%

Consola de monitoreo multiequipo
Almacenamiento 2 terabytes (ampliable a 12
terabytes)

Busqueda inteligente de video

Compresion H264

Sistemas de monitoreo y grabacion digital
de video (CCTV).

Alarmas: sonoras, disuasivas, via mail , por SMS. | EVOIUCION Ndl
Control de acceso, con identificacién y clasificacion

de permisos.

Deteccion de incendios.

tecnologia en sequridad

Cercos perimetrales electronicos.

Sistemas de control de rondas y protocolos de
vigilancia fisica.

Consultoria en seguridad y proyectos a medida.
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.y DVR PARA COUNTRIES Y BARRIOS CEHRADOS
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series / FRODUCTD ARGENTIND

Servidor de CCTV Irstehgeme!ntegfadﬂenﬂedas N

Plataforma Linux :
25 cuadros en 4 cif en todas las cdmaras (PAL)
Un canal de audio por camara

Enlace con sistemas de control de acceso
Consola de monitoreo multiequipo
Almacenamiento 2 terabytes (ampliable a 12
terabytes)

Equipos Hibridos (camaras analogicas / IP)

tecnologia en sequridad

tecnologia en seguridad s.r.l.

Bulnes 439 - C1176ABG
Capital Federal - Argentina
Tel/Fax: (00 54) 11 5238-5553 /54 /58 / 59

info@tecnologiaenseguridad.com
www.tecnologiaenseguridad.com
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DVR

SK2000S/53

Soporta de 1 0 16 Canoles de video por ploca
100 Cwadres por segunde por ploc

1 Canal de Audia por PC

Expendible hasta 14 conales 200 (PS
Seporta y tontrala Demas [PTT RS485)
Soparta PSTN, ISDN, ADSL, LAN

y tonexiones Infernat

Resolwign 7687576 (PAL) y 640480 (NTSC)
SOLO 5K 2000 53:

Plooa B tonoles do vides 200 CFS (Tiempo Real)
Expendible o 16 Conales 400 (P5

CAMARAS .
?*-.---;__:f
L S
\ JU
TXN-C218 TEN-6131

(amarn estomco Extesior Camara doemo Inserior

el futuro esta de nuestro lado

Funcién Kight viskon outomdtise
24 iluminadores infrarrojos

CCD Calor 1/3 / 420 TWL

0.1 Lox (0 lux con leds) | 12¥CC

Coplor digiol Dia/Modhe
CC0 Cobar 1/3

420TVL / 1. Lex / 12WCC
Soporte para feche o pared

SK 2000 FB

Soporta de 1 0 4 Conales de video por ploco
50 Cundros por segunda par plom
Expondible hasta 16 (anales 200 (F5
Soporta y tontrolo Domos (PTI RS485)
Soparto PSTH, ISDH, ADSL, LAN

¥ tenexiones [mernet

Resslucién 3204240 / 3570288 | G40X480

SK 2000 F

Soporta de 1 o4 Canales de video por ploca
25 Cuadros por sequnda por placa

1 Comal de oudio por PC
Exponddible hevto 16 canoles 100 CP5
Soporta y contrala Domes (PTZ RS4E5)
Sopocta PSTN, 1SN, ADSL, LAN

¥ toneziones Inlerme!
Resobutibn 7687575 (PAL) y 640°480 [NTSC)

NUEVA LINEA DE CAMARAS Y DOMOS

il

siwe
-

"

"

NUEVA LINEA DE DVR STAND ALONE

TXN-6151 5
Camara Pinhole interior 5
Leate Imm de digmetro | % Fazi o,
(0D Cotor 14 = ;—_‘______ e

420 TVL /0.4 Lux £ 12 VCC

S JK 808
INALAMBRICAS : WIF 007 SK/ WF 1500 SK
Camora CMOS Color - BN Transmisor | Receptor de 150 y 1500 mi
Resoluciom 350 TWL Colog / B/N - NTSC [ PAL
Hlumireociom Minima 1 lux Maz, 200 mis (WF 007 SK)
lluminocitn Enfrarroja Hesto 5 mis {Salo B/H) M 1000 mes (WF 1500 5K}
CAMARAS PROFESIONALES

(L0 Codor 14
420 TYL /0.1 Lux / 12 ¥CC

Max. 1000 m
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Central micreprocesndn de 4 zona:

Central & zonos mizropr. |/ Automatizozian Central 2 zonas microprocesoda Actirac. Porciel o Tokal / forsa de: Comunicodor Digital pora
Unmador febeltnico / Zones Inalambricas Activor. Parcial / Memaria Disp. Aufivac-Desodivac. sonoro progr. Monitorea CID / UPEDOWNLOAD /
2 ronas temparizadas progromokles, Para tualgquier Central

Sonorizacion

»
DETECTORES BARRERAS
B |NFRARRDIOS _ INFRARROJAS
Cobleados e inalémbricos _— Doble hoz | Exterior
Doble Temaobogin 25-50- 75 - 100 - 150 més,
™a
Transmisos 4 conales Microproc
C4digo programable
= desde los toclos

.

Recepter Autocodigo Micraproc. Recepror Autocddigo Micropred
2 Conales / Solido Relay 4 Conales / Solida Rebay INFRARRDJAS
Misttiples boces | Exterior
Cobumnes de 4, 8 y 12 hoces
en 20y 80 mirs.

www.glm,com.ar

BK& VM -+820
Bawjablc L o Centrod Telefonico opta

para pequenns empresas

S5an Buenaventura 101 (B1833A0C)

Turdera - Buenos Aires - Argéntina

011, 4298, 4076 /011 . 4293 . 7653
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Teclado tactil Colon?
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Compatible con Centrales

MAGELLAN EVO

S PECTRA

El médulo TM40 le permite controlar las funciones de
su sistema de seguridad a través de su interfaz de
pantalla tactil.

Es compatible con las centrales Paradox SP, MG y
EVO, la solucion en disefio y tecnologia perfecta
desde hogares hasta industrias. Incluye muchas
funciones utiles, tales como ranura para tarjeta de
memoria externa SD, etiquetas y traduccion
personalizada, y una entrada de zona/temperatura. El
TM40 tambien soporta hasta 32 planos de piso
{opcional), y modo de anunciador (opcional), que
permite al usuario ver el estado de hasta ocho
particiones y 192 zonas. Pantalla tactil con colores
brillantes, disefio compacto, vistas de plantas, las
mejores prestaciones y compatibilidad con todas las
centrales... un teclado tnicol

Av. de los incas 4154 | C.A.B.A. | TeleFax. 11 4551.5100 | recepcion@fiesa.com.ar @ ‘F i

Ll fermad e WWIW.FIESA.COM.AR

HOGAR | COMERCIO | INDUSTRIA

PLATEADO | NEGRO | BLANCO

SrEERIDAD CidCiRONICE
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DVR U T T

B O AS CRETTALES DS-7300 HVI-ST  __ : Serie DS-9100 HFIXX
DS-7300 HFI -xx ¢ | Serie DS-9000 HFI-XX « Serie DS-9100 HDI-XX

NVR —

VIDEO GRABADORAS DE RED D5-7604NI-5 v Serie D5-9500 NI-5 « Serie D5-9600 NI-5

Onvie  OnviF
% PsSIA 2

HD =

5 IVMS-4000 ;
D) T g B Qs (650
DS-2CD883-E =1, Iusooo VL

DS-2CD8153-E DS-2CC1192P-A

Camara Color IP Escanco Prograsivo

Saensor 1/2.5" CMOS 5 MEGAPIXEL 2560=1920 Camara IP 2 MEGAPINEL Camara Color de Alta Resolucion

Sensibilidad 0,5 Lux | Din/Nocha por IR Sensor 113" M12 | H.264 Sensor CCD 1/3 Sony SuparHAD Il

Tarjeta SDISDHC | Dual Stream Resolucién 1600x1200 | 12,5 fps HDT720 Resolucién de 650 TV lineas

Detaccion de Movimianto | Antiflicker | e-PTZ Sensibilidad 0,1 Lux | Lenie de 4mm Wide Dinamic Range | Reduccion Ruido Digital
Audio | Alarma ePTZ | Micréfono y Parlants Incorporndos BLC Avanzado y AGC | lluminacion Min: 0.1 Lux
POE - Alimentacion por cabe UTP POE - Alimentacion por cable UTP Control de distancia de CCD

a DS-2AF1-714

Domo mavil con LEDs IR

Zoom 123 | S3ensor 1/4=

Conmutacién mecanica

Resoluchkbn: 480 Color 520 BIN

Optica 3,84 - 88,4 mm

Sonsibilidad: 0,2 lux Color, 0 lux con IR
Pan: 3607 continuo Tilt: -10 a 30° (autoflip)
LEDs IR ajuste automatico 80 m de alcance GARANT'A
AGC | AWB | ATW | BLC

Allmentacion: 24VAC 34

HIKVISION
MASTER DISTRIBUTOR

C F H Av. de los incas 4154 | C.A.B.A. | TeleFax. 11 4551.5100 | recepcion@fiesa.com.ar T
m.,.!m Foed b Uidlbonos en WWW.FIESA.COM.AR A
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ANVIZ: solucion total en
CONTROL DE ACCESO e IDENTIDAD

TOME
ELCONTROL.

Invent - Trust

EP300
SISTEMA DE TIEMPO
Y ASISTENCIA

D200

SISTEMA DE TIEMPO
Y ASISTENCIA
Desktop Series

Control de tiempo y asistencia resistente al agua

con un sensor de huellas a prueba de polvo y aranazos,
EP300 ofrece la solucion de tiempo de asistencia
perfecta. Con bateria recargable incorporada,

EP300 es ideal para usarlo tanto con alimentacién
local o con su bateria para hacerlo portitil. Descarga
de eventos a traveés de cable USB (no necesita driver),
Pen Drive USE o de Red TCP/ IP

Ademas la carcasa del EP300 esta construida

con materiales reciclados de carbono, por lo tanto

no tiene traamiento de pintura superficial,

GETTERSON ARGENTINA

El D200 Desktop Series es un sistema basico de
tiempo y asistencia, disefiado para pequefas y
medianas empresas. D200 tene el disefio mas
delgado del mercado. Mo requiere instalacion.
Desarrollado con un disefic especial, se puede
colocar en el escritorio o también se puede instalar
en la pared. Cada vez que necesite un reporte

de entradas y salidas, lo dnico que tiene que hacer
es conectar el cable USB a la PC o Laptop y los
datos se descargarin automaticamente a través del
Software BioOffice de Tiempo y Asistencia.

Mo necesita controlador, al igual que un Pen Drive
USB. Con la bateria recargable incorporada, D200
es ideal tambien para uso portatil.

Getterson Argentina 5.A.1.C. desde 1963
‘ . Av. Corrientes 3240/ C1193AAR / Buenos Aires / Argentina
tel. {54-11) 6777-6000 / fax: (54-11) 677 7-6006

hiperseg@gettersan.com.ar / www.getterson.com.ar Invent - Trust

DISTRIBUIDOR OFICIAL
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® TRENDNET

TV-M7110WK (kit)

® Monitorice su hogar o negocio con el servidor
de camara de Internet inaldmbrica y el monitor para
fotografia de 77y cdmara de Internet inaldmbrica.

L ® Visualice hasta 4 camaras TRENDnet en una misma pantalla
Ly o cambie de una camara a otra {las camaras adicionales se
: : : venden por separado).

- = n ® Programe el sistema de alerta por deteccion de

_w e T movimientos y los horarios de grabacion del servidor
e ¢ Trabaje sin depender de su PC.  4a 3 cimara de Internat inaldmbrica,

| TV-IIP121WN TV-IP110
— = & Visibilidad nocturna en un rango :

de hasta 5 metros (16 pies) y Audio
de una via.

® Proteja su hogar o su negocio
con emisidn constante de video MJPEG
de alta calidad.

® Programe la grabacidn y deteccidn
de movimientos y las alertas
por correo electrénico con el software
complementario GRATUITO.

& Acceda, supervise y filme con hasta 16
camaras desde una conexidn a internet,

® Ecta compacta y estilizada camara
para internet, se puede montar en casi
todas las superficies,

® Conexion inaldmbrica con i
configuracian Wi-Fi protegida [WPS) :
al togue de un botdn, '

Tu_l ps 22p ® Resolucidon megapixel de hasta 1280 x 960, _ TEW'651 BR

& Mo necesita instalar la cdmara cerca
de una fuente de alimentacion, ya que tanta Router Wi-FI
los datos como la corriente se transmiten * de 150 Mbpﬁ
a través de un mismao cable Ethernet, >

® Grabacian en deteccion de movimiento, s
programacidn de grabacion, alertas por correa
electrénico y mas. .

5e destacan los lentes desmontables, puertos
Ef5, audio de 2 vias ¥ un kit de montaje,

i SWITCH LAYER 2 CON 24 PUERTOS A 10/100 MBPS CON 2 PUERTOS
TEE'SEEEOIS COMPARTIDOS GIGABIT ¥ RANURAS MINI-GBIC.

Se destaca el soporte para apilar hasta 8 conmutadores TEG-52620is,

un conmutador de estructura a 8.8 Gbps, compatibilidad con autenticacidn 802.1x
¥ SNMP v1 con drbol de rdpido despliegue.

TE100-S800i

SWITCH DE GESTION NIVEL 2 (LAYER 2} A 10/100MBPS CON 8 PUERTOS.
Le ofrece un rendimienta excepcional,
facilidad de uso y flexibilidad para gestionar redes comerciales.

TEG-2248W'S swiTcH WEB SMART DE 48 PUERTOS 10/100MBPS

CON 4 PUERTOS GIGABIT Y 2 RANURAS MINI-GBIC
Es el switch ideal para segmentar su red. Posee 48 puertos
de 10/100Mbps y 2 puertos 10/100/1000 Mbps RJ45 con caracteristicas
Auto-Sensing e incluye Auto-MDIX para una facil instalacidn,

( . Getterson Argentina S.A.L.C.
Av. Corrientes 3240 / C1193AAR / Buenos Aires / Argentina
DIVISION SEGURIDAD DE tE‘l. {54'I “' 6777-6000 / fax: {54"1 Ij 6777-6006

55““*&?5‘;’;55}"“"* hiperseg@getterson.com.ar / www.getterson.com.ar
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www.selnet-sa.com.ar

» SCB-2000P

» Camara color

> Alta resolucion 600 tvi

> Reduccién de ruido digital
> Compensacion de luz

> Entrada para lente Al

> Estabilizador de imagen

2SCD-2010

> Alta resolucidn 800 tvl
> Lenta de 3mm

> Funcién dia/noche
' >0SsD

v

> Reduccién de ruido digital
> Estabilizador de imagen
> Zoom Digital

3 SCD-2080

> Alta resolucion 600 tv color y 700 tv b/n
taae > Lente veri-foca 2.8 a 10mm auto-iris
> Funcién dia/nolche con filiro removible
> 0SD

> Reduccidén de ruido digital

> Estabilizador de imagen

> Zoom Digital

' NSCD-2080R

T: > Alta resolucion 600 tv color y 700 tvi b/n

™

> Lente veri-focal 2.8 a 10mm auto-iris

> Funcién dia/noche con filtro removible

> 0SD

> Reduccién de ruido digital =
> Estabilizador de imagen

> Zoom Digital

> lluminacién infrarmoja 20mits

9»SCV-2081R

> Alta resolucion 600 tv color y 700 tv b/n
> Lente veri-focal 2.8 a 10mm auto-irs

> Funcién dia/noche con filtro removible
> (0SD

> Reduccion de ruido digital

> Estabilizador de imagen

> Zoom Digital

> lluminacidén infrarmoja 20mts
> Gabinete anti-vandalico IP66

» SCO-2080RP

> Domo color de exterior IP66

> CCD SONY 1/4"

> Zoom Gplico 43X y zoom digital 16X
> WDR Rango dinamico extendido

> Video inteligente

> Estabilizador de imagen

> Multi protocolo

» SCP-3120VH

> Domao color de exterior IP68

| > Zoom 6ptico 12X y zoom digital 16X

> WDR Rango Dindamico extendido
> Multi
> Estabilizador de imagen

2 SCP-3430H

> Camara bullet

> Alta resolucién 600tvi color y

700 tvi b/nl

> Lente vari focal 2.8 a 10mm auto-iris
> |luminacién infrarroja 50mts

> Funcién dia/npche con filtro removible
> Apta para intemperie |P66

» SPC-1010

> Teclado de control PTZ

> Manejo hasta 255 camaras
> Multi-protocolo

> Joystick JD

© SELNET Patagones 2613 (C1437)EA) . Ciudad Auténoma de Buenos Aires, Argentina

DISTRIBUIDOR OFICIAL

o Descarga de Materiales y Novedades en nuestra Web.
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© SELNET

Soluciones Integrales

ATECH

2 MDR751A & MDR 757 )I\/IDR 759

ey Oy

> DVR 4CH 100 ips > DVR 8CH 200 ips > DVR 16CH 400 ips

>H.264 >HDD > Muti-lenguaje > OSD > USB
>VGA > Alarma de Deteccion > Deteccion de Movimiento
> PTZ > Control remoto > Tiempo real de grabacion

— 1
I“-‘:‘m

A2

Symbian . Windows

Blackberry Bhans Android Mobile

EagleEyes : @ s.\.J /': by &

Tel: (54-11) 4943-9600 . Fax: (54-11) 4943-9601 . E-Mail: info@selnet-sa.com.ar
Seguimosen ' § www.facebook.com/selnetseguridad B Twitter.com/#!/SELNETSA
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http://www.twitter/#!/SELNETSA
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+

Instaladores profesionales alrededor
del mundo escogen LightSYS para sus
instalaciones en el mercado masivo.

El sistema hibrido de sequridad LightSYS
ofrece la mas moderna flexibilidad,
con comunicaciones 2 radas IP y GSM/

PRS o comunica de largo
Ce, asi com ¢ instalar
tores cable
ables wi
‘nologis
toa un

i Cesonos, |
imienta par

wdencial y i

© SELNET

DISTRIBUIDOR OFICIAL

‘RISC@ »!

Ecanu

iy S

- Lightsys

+

Camtrgl Beceptars de dlarmay
b L
— e

Coabred par ol Unuaria

i e jow

Patagones 2613 (C1437]EA) . Ciudad Autonoma de Buenos Aires, Argentina

Descarga de Materiales y Novedades en nuestra Web.
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© SELNET

Soluciones Integrales

»IP 7133/IP 7134
Vv > IP 8331

> Disoo Compacto __ ’
> Software Vast 3 e

> Compresion H.264
:ﬁmmmtpsa

2IP 8132/IP8133

e
mmﬁdcﬂmmyrﬂpmﬂmﬁﬁnda

graebacion para 16 camaras. Viovnny
> Flujos de video adaptados a la actividad
para la reduccién en ancho de banda y .
capacidad de almacenamiento.

> Multi-Streams de video :
> Fadil acceso remoto de la arquitectura

cliente/servidor
> Manejo remoto de PTZ/ePTZ
> Administracion de eventos

> 1 Mega-Pixel

> Compresion H.264

> Boton de |
> Sensor PIR (IP 8133)

»PT 7135/PT 7137
ﬁ v 2 hacio dobievi (6128

> Camara Pan/Tilt

> Disefio compacto
Tel: (54-11) 4943-9600 . Fax: (54-11) 4943-9601 . E-Mail: info@selnet-sa.com.ar

)

= 3GPP '
> Deteccion de movimiento
> Imagenes Pre y Post alarma

:-PT?-ta? Vioceion inatémbrica BULT WITH RELIHBILITY

Seguimos en f www.facebook.com/selnetseguridad U Twitter.com/#1/SELNETSA
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NOTA DE TAPA

24. STARXSECURITY
Nueva linea de
productos Crow.

ACTUALIDAD

28. Bio Card Tecnologia/
ZK Software de Argentina
certificé ISO 9001-2008.
SoftGuard nombré nuevo
distribuidor en Peru.

EVENTOS

32. Los sistemas biométricos
en un lugar destacado en
Intersec Buenos Aires 2012.

INTERES GENERAL

36. Capaditacion adistancia.
Unatendencia que
aumenta en forma sostenida.

EMPRESAS

44, SYMTRON-COLOMET
Entrevistaa
Gustavo Troncoso

PERFIL DE EMPRESA
48. ARROW ARGENTINA
Cuatro décadas proveyendo

de insumos a sus clientes.

PROTAGONISTAS

56. JOSE MARIA PLACERES
Gerente Regional de
ventas para Latinoamérica
de Mircom.

64. Juan José Cinalli
20 afos desarrollando
en el pais.

PERFIL PROFESIONAL
68. DAVID PETLIUK
Treinta anos al servicio de
la industria.

OPINION PROFESIONAL

76. Como llevaracabo un
estudio de seguridad.
Pautas, recomendaciones y
andlisis de riesgos - Tra. Parte.

92. Las realidades del video
analégico en un mundo IP

que evoluciona.
Escribe: Guy Apple,
Vicepresidente de NVT.

PRODUCTOS

102. Detector exterior de alta
seguridad XD10T TAM
de Pyronix.

104. Reloj electrénico REIIN-2
con lector interno
iCLASS/Mifare de Intelektron.
Camaralector de
4 megapixeles GV-CR420
de Geovision.

TECNOLOGIA

108. Tecnologia en blindajes.
Nuevos materiales, nuevas
prestaciones. Por Brista

112. Proteccion contra rayos y
sobretensiones en
instalaciones de vigilancia.

Por Dehn de Argentina.

NET REPORT

124. Seguridad de la
informacién en la empresa.
Escribe: Osvaldo Callegari.

DATA TECNICA

132. Procedimientos en
estaciones de monitoreo
Capitulo 3.
Escribe: David Sejas

INSTALANDO

136. Sistema Inteligente de
proteccion de Vida EST
i0500 de GE Security.

MARKETING

148. Elteléfono como
herramienta para generar
negocios.
Escribe: Lic. Augusto Berard.

BOLETINES

156. CESEC

160. CEMARA

164. ASIS INTERNATIONAL
168. MISSION 500




T
Asegure su mundo

con el toque de un dedo.

Presentamos el teclado PowerSeries Touchscreen de DSC -- una forma facil e interactiva de administrar y controlar
su sistema de seguridad. Este modemo teclado con pantalla color de alta resolucion de 7 pulgadas, combina las
funcionalidades que los usuarios requieren de DSC con |a facilidad de programacion gue los instaladores esperan,
todo en una intuitiva interfaz de pantalla tactil.

Potencie el cambio con el teclado PowerSeries Touchscreen

Parm mas informacion

Liame: +1 805-760-3000 D S c
Email: info@dsc.com

Liry cormpaia e Tyoo intermacona

Pagina web: www.dsc.com

A ion e
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Sistemas de Alarmas inalambricos con Administraciéon remota y via Smartphones

UPGRADING
EVERYDAY
SECURITY

EL

Administracion remota para usuarios finales
Control Interactivo a través de Web o teléfono celular
Alertas en tlempo real y actualizacion via e-mail o 5M5

Visualizacién de imagenes y funciones de automatismos de hogar

CORRIDOR 2

Cpan i it - SRR WEN)
ol lE il . ¥ r

Maw - CONMDON I

' EL

Ll A Fhages
—

i Celmcim

Las soluciones de Electronics Line 3000
permiten a los usuarios tener un completo
control de sus hogares y estar conectados

siempre, desde cualquier lugar

f
e
=
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@
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Dntﬂltﬂr Cimara PIR Con tactos
exterior magnticos
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‘Q) ARG SEGURIDAD

Avenido Rivadovio 8417 . CABRA. - (54 1 1) 4674 666
ventas@ARGseguridad .com - www.ARGseguridad.com

Horario de alencidn
lunes de Viemes de P o 18 v Sébados de 9 12.30
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Ya estamos
atendiendo en

nuestras NUEVAS oficinas
en el Distrito Tecnologico de la Ciudad...

El Distrito es un centro de promocion y desarrollo de
tecnologia, innovacion y conocimiento, que concentra
empresas de tecnologias de la informacion y comunicacién
(TICs), software y profesionales de alto valor agregado.

Estd ubicado en los barrios de Parque Patricios y Nueva
Pompeya, en el poligono conformado por las avenidas
Saenz, Boedo, Chiclana, Sanchez de Loria, Brasil, las calles
Alberti y Manuel Garcia y la Av. Amancio Alcorta.

El objetivo principal del Distrito Tecnolégico es posicionar a
la Ciudad de Buenos Aires como la capital latinoamericana
de la tecnologia.Y a su vez, crear un espacio donde conviva
la identidad del barrio con las empresas TIC, donde se
trabaje, se estudie y se viva. :
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Soluciones de excelencia para la seguridad

Nueva linea de productos Crow para requerimientos cableados e inalambricos

Starx Security presenta los nuevos productos Crow para la deteccion de intrusos, consistentes en la serie de

paneles Runner y los detectores Neo Quad, de moderna tecnologia. La serie Runner ofrece paneles cableados

e inaldmbricos de hasta 32 zonas mientras que la Linea Neo provee gran capacidad de procesamiento.

‘ row, representada en nuestro pais de manera
exclusiva por Starx Security, disefia y fabrica

avanzadas soluciones de seguridad integrada para
elmercado de la seguridad mundial. Las divisiones
del grupo Crow de Intrusion, Control de Accesoy
CCTV proveen soluciones creativas para los mer-
cados residenciales comerciales e industriales, con
un extenso rango de paneles cableados e inaldam-
bricos, detectores de interior y exterior, soluciones
de video digital y control de acceso Unicos, acce-
sorios y sistemas de comunicacion inteligentes.

En su constante evolucién tecnoldgica, el Grupo
Crow presenta su mas novedosa serie de productos:
la nueva serie Runner de panales de alarma de
hasta 32 zonas y la moderna tecnologia de detec-
cion del Neo Quad.

SERIE RUNNER

La Serie Runner de paneles de control y accesorios
ofrece alos instaladores beneficiarse con un amplio
rango de productosy caracteristicas, incluidas tanto
en aplicaciones cableadas como inaldmbricas.

La Serie Runner ofrece un increible valor por
costos y una solucién adecuada a las necesidades
de seguridad diaria.

«Versiones disponibles en 4/8 y 16/32 zonas.

- Disponible en kits para aplicaciones inaldmbricas
con medidos de potencia de sefal de radio in-
corporado.

« Hasta 100 usuarios y 80 botones inalambricos.

« Menu rodante para una rapida programacion.

« Fcil instalacion..

« Dos particiones reales con armado separado

+ Auto armado/desarmado y activacién de salidas.

+ Opcién de retorno de llamada.

« Capacidad de control de accesos con lectoras de
proximidad de sencillo manejo para el usuario.

- Disenado para cumplir con normativas EN-50131
y PD 6662:2004.

Neo Quad es el detector
inteligente de Crow, con
niveles de seguridad y
procesamiento de sefales
incomparables.
Provisto con tecnologia
EOL, se integra fdcilmente
tanto a los paneles
Runner como a los de
cualquier otra marca del
mundo.

+ DATOS
www.starx.com.ar
ventas@starx.com.ar
(54 11) 5091 6500

-
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www. \hecrowgroup.com

LINEANEO

La Linea Neo ofrece una extraordinaria combi-
nacion de experiencia e ingenieria en innovaciéon
tecnoldgica.

Caracterizando todas las ventajas que ya se en-
cuentran integradas en todos los disefios de de-
tectores de movimiento Crow, la Linea Neo ofrece
niveles de seguridad y un procesamiento de sefial
incomparables. Esta tecnologia lider es comple-
mentada perfectamente por el estilo contempo-
raneo y compacto de las carcasas.

La Linea Neo incluye un nivel de entrada de facil
instalacion, convirtiéndola en una serie de detectores
comercialmente exitosa.

« Tecnologia de Fin de linea: la Linea Neo es una
avanzada linea de detectores de movimiento
con EOL (Resistencia de fin de linea) de valores
seleccionables. Eligiendo uno de estos valores,
pueden ser facilmente incorporados a un panel
de alarmas de la Serie Runner o a cualquier otro
sistema de otra marca, reduciendo asi de manera
significativamente el tiempo de instalacion.

« Desempeno y confiabilidad: Cuando se requieren
altos niveles de desempefio, la Linea Neo se
convierte en una opcién apropiada para los insta-
ladores. Con mas de 30 afos de experiencia en el
disefioy fabricacion de detectores de movimiento,
Crow desarroll6 esta novedosa linea de detectores
como un punto de partida y referencia para las fu-
turas generaciones de detectores. m

24




Neo Quap
Detector Pir Quad Digital

- Sensor infarrojo DIGITAL.

- Patrdn de deteccion: 18 x 18 mts.

- Inmunidad a mascotas hasta 25 Kg.

- Compensacién de temperatura.

- Disenio compacto apto para aplicaciones domiciliarias.

- Contador de pulsos variable 1-2 y 3.

- Ajuste de sensibilidad.

- Inmunidad ambiental.

- Altura de montaje entre 1.8 / 2.4 mts.
(sin necesidad de ajuste).

- Led de funcidn.

- Filtros RF incorporados.

- Resistencias de fin de linea incorporadas seleccionables
por Jumper.

- Método de deteccidn: Quad (pir cuatro elementos).

- Mimentacion: 8.2 a 16V.

- (onsumo: reposo, 14Ma; disparo, 22Ma con led,
disparo, 19 Ma sin led.

- Seleccidn de antimascota por jumper: 15Kg./ 25 Kg.

- Tiempo de alarma: 2 seg.

- Salida de alarma: NC

- Llave tamper: NC.

- Led indicador de encendido de alarma.

- Rechazo a RF: 30V/mt.

- Medidas: 92x59x37.

% STARX
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Q GeoVision:

Sistema de Integracion
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Q GeoUision

The vision of security

simicro
Master Dealer
GV-NVR

Pure IP Surveillance V8.54

e g

El software mas popular del mercado es compatible

con protocolo )}/ y todas estas marcas:

(* GeoVislon

<ippeteindihe AXIS &

COMAdMITATIiONR

Panasonic pd ACTi

ik

ACT PELLO Y viverx
@ LG- #BOSCH SONY D-Link

Con funciones de andlisis inteligente de video *
Deteccidon avanzada Deteccidn avanzada de Deteccion avanzada de
de movimiento objetos desaparecidos.

objetos desatendidos.

Alarma cambio de foco

Automatizacion visual
= = -
- ~ — % .fj r '!' ! - £
s ] ._ o | et .. .
£ 19 | ! ‘ =
Deteccion Mascara de
de rostro

privacidad

Deteccion de cambio
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E . | ”
Conteo de objetos
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rma de intrusion Conteo de personas
| . :
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S
Alarma cara oculta

P—

Camara cambio alarma
Vista panoramica

Estabilizacion de video

Funcion anti niebla

Busqueda inteligente

» TE—— |
— Tim
Deteccion de multitudes Conteo de cabezas

Seguimiento de chjetos
WP :
* u

Mosaico con rostro

M
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simIicro
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BIO CARD TECNOLOGIA CERTIFICO
1SO 9001-2008

Bio Card Tecnologia SRL logro la certificacion
de calidad emitida por SGS International Certifi-
cation Services en el marco de las normas ISO
9001:2008. El resultado alcanzado es el fruto de
un fuerte compromiso de todo el equipo de tra-
bajo con los responsables de los distintos sectores
involucrados, tanto del area comercial, técnica,
administrativa y gerencial de Bio Card Tecnologia
SRL. Este es un paso mas en el camino hacia la
excelencia de los servicios brindados a sus clientes,
asumiendo el compromiso de asegurar la calidad
de productos ofrecidos.

SGS reconoce a Bio Card Tecnologia el cumpli-
miento de los requerimientos de la Norma I1SO
9001-2008 relacionados con su Sistema de Calidad
y su alcance sobre los servicios y productos de la
empresa en cuanto a comercializacion, adminis-
tracion, servicios de instalacion y mantenimientos
de equipos y soluciones de control de accesos y
presentismo.

Desde el comienzo, la excelencia y la calidad
de gestion hacia sus clientes han sido de vital
importancia para Bio Card, siendo la obtencién
del certificado ISO 9001-2008 otro gran paso en
este largo camino de trabajo y superacién cons-
tante elegido como norma de por la organiza-
cion.

Entre sus metas y objetivos, la empresa se com-
promete a:

« Asegurar la capacitaciéon y entrenamiento del
personal propio promoviendo su participacion
para la mejora continua de los procesos y el
servicio post venta.

+ Determinar, valorar, controlary monitorear
los riesgos presentes y futuros relacio-
nados con los servicios que brindamos.

- Controlar la evolucién del Sistema de
Gestién manteniendo una fluida co-
municacion internay externa que per-
mita detectar problemas, analizar in-
quietudes, contemplar y prever ne-
cesidades con el fin de mejorar nuestra
mision y calidad de productos.

« Asignar recursos para implantar ésta
politica y cumplir con los objetivos
preestablecidos en el marco de la me-
jora continua en la eficacia del Sistema.

« Evaluar el cumplimiento de la norma
mediante indicadores de gestion; re-
visarlos de ser necesario y mantenerlos
disponibles para su expansion. m

e
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EXPOSICION Y NOMBRAMIENTO DE
NUEVO DISTRIBUIDOR

Durante los dias 17,18 y 19 de mayo, en el
Centro de exposicién Jockey de la ciudad de
Lima, se llevo a cabo la 9° Feria de Seguridad de
Peru - Seguritec 2012. Alli estuvo presente Soft-
Guard Technologies para presentar la nueva pla-
taforma SG DESKTOP y los nuevos médulos SG
TRACKGUARD, CRM para ventas y promocion
del monitoreo de alarmas, y el relanzamiento
del médulo WEB DEALER para monitoreo mayo-
ristas, ademas de toda la plataforma completa
que compone la Suite SoftGuard.

Con mas de 5.000 visitas a la feria, tanto de Pert
como de paises de Latinoamérica (Brasil, Uruguay,
Argentina, Bolivia, Colombia, Chile y Panama, entre
otros), demostraron gran interés en la plataforma,
tanto nuevos interesados como clientes actuales
que planifican ampliar las prestaciones y servicios.

Afianzando asi su presencia en el mercado peruano,
SoftGuard Technologies sell6 el acuerdo de distri-
bucion con la empresa Best Security de Per(, a
través de su Gerente General, Sr. Javier Echevarria
Huaman, y su Gerente Comercial, Sr. Pedro Quispealaya
Vivanco. Estamos seguros de que Best Security
honrara el nombre de SoftGuard con gran dedicacion
al cliente y un trato esmerado con voluntad de
servicio, atendiendo todas las consultas.

Best Security es una empresa distribuidora de-
dicada a satisfacer las necesidades de los clientes
en los que a sistemas integrados de seguridad
electrénica se refiere, que cuenta con mas de 19
anos de experiencia, siendo reconocidos por su
servicio personalizado y atencién posventa.

Durante la estadia en Peru, el Lic. Daniel Banda,
CEO de SoftGuard Tech y la Lic. Virginia D’Errico,
Gerente de ventas, visitaron a varios clientes
usuarios, entre ellos a la empresa Clave 3. Recibidos
por el Sr. Carlos Martinez, Gerente del area de
Alarmas, quienes incorporaron SoftGuard a su
plataforma operativa central para monitoreo,
dando un paso estratégico de evolucién para
generacién de nuevos negocios y prestacion de
un mejor servicio a sus clientes.

Clave 3 es una empresa peruana especializada
en seguridad electrénica e inteligente, iniciada
en 1996 para complementar el servicio de Lider-
man, su empresa hermana dedicada al resguardo
y vigilancia privada. En estos afios se ha caracte-
rizado por tener los Ultimos avances en seguridad
electrénica, acompanado de un moderno Centro
de monitoreo que funciona las 24 horas durante
con el sistema SoftGuard. m

Desde marzo, nuevos cursos disponibles para usuarios de SoftGuard
e - Comunicacidn lelefnica para operadores de alarmas

[ st
elLearning

- Gestion de evento de Asalo/Panico
- Geslion de evenio de Incendio
- Gastion de evento de Emargancia Médica
- Gestion de evento de Robollntrusidn

informes & |I'|"1"F:!'-'|-"-:

A

- Gaslidn de evento de cancelacidn des
da evento Robafintrusion

= Control de horarios

- Eventos técnicos / Tesleo reporte peridd

- Evantos lécnicos | Baja Baleria

- Eventos técnicos | Corte de electricidad ©

II'lh-'f! saftguard.com
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La Mayor Variedad de productos de todo el mercado de seguridad electronica
B Mini Domos IR

) B Mini Domos 6’
B Camaras s '_ - “
L&323-BN / L63Z3-BP f
- ' ]

Nl T — : L v
L5 = EPRRE 650 TVL F e = =t
O + Bl WDR -

o - — U LE213R-BN / L5213R-BP

L332-BM / L332-8P

£ 1332-CP i b LE323-BN / L6323-8P .
P — = . )
!. . : = 3 I " ‘ . ‘ -
- r i U U -

L321-BM / L321-BP / L&213IR-BM / L621IR-BP

L321-CP L320- Eruul‘izpn -BP / L5213-BH / L5213-BF LD1208 / LD120P

B Camaras IR

Linea de Productos — { »i-=.,'..’

4 "_—_il\.
\ 3 " L Sl : Il
c . - 3 -
3 — ‘ LSRIDOMN-DA /
maras IP LSR200M-DA / LSRZ00P-DA LSRIN0P-DA
Alcance 20 mits., Alcance 30 mts.
Camaras IP Domos IP ._:;__ -
T, /f
(@ 5.‘. | & \ :ﬂ »
- . 4 '

LSR700M-EA / LSRTO0DP-EA

LW345 / Lw34l Alcance 70 mts.

Lw335 / Lw33z

LSWI010F-N/F-P

LG Security System

LSWZ010F-N/F-P

PTZ Domos IP
= B Domos PTZ

=
e

LT923N(I)-B / LT923P{I)-B
LT913H{1)-B / LT913P(I)-B LT9OIN{I}-B / LT903P(1)-B

Video Server

wsin g/ 1.\"5301 LVS201

LWIZZ8-AN /AP
LWIZ281-ANSAP
LW9Z26- AN/ AP
LWI2261-ANTAP

DVR
Standard DVR

B CAmaras CON ZOOM .

LE&O16M/D L
= | ] = ‘S
: e g - . = 1 i
_ c——— Q \ ¥ ™
¥ Monitores LCD Iul. l.r — LTI0IN(N)-B / LTI03P(1)-B
W'Ide SCFEEH | | LCHIAN-B / LCWAP-8

G143 — AE G741 b

Av, Corrientes 4969 r (Cl414AJC) Bs. As,, Argentina

@ 5] mlcpo telefax: (54-1) 4857-086! (lineas rotativas)

e-mail: ventas@simicro.com # wwiw.simicro.com


http://www.simicro.com

LigntSYS RISC®

Sistema Hibrido Flexible

Central IP

de alarmas

» 8 Zonas ampliable a 32 zonas
cableadas o inalambricas.
* 4 Particiones
» Hasta 4 teclados cableados
y 2 inalambricos
» Hasta 16 llaveros
inalambricos de codigo rotativo.
* 4 PGM
» Zonas de Bus

Sistema hibrido que ofrece
comunicaciones avanzadas IP

y GSM/GPRS o comunicaciones
via radio de largo alcance.
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[l Grabacién local, remota y Backup

ol " Las Soluciones de Almacenamiento StorCenter de lomega, resuelven por
Iomeg usted la problematica para el almacenamiento de grabaciones y backup

ya no debe preocuparse por la capacidad maxima que un servidor DVR o
an EMC company NVR le pueda proporcionar para poder grabar, no importa la calidad o

cantidad de video que necesite guardar StorCenter le ofrece multiples
opciones en capacidad y tecnologia para sus requerimientos.
StorCenter ofrece capacidades desde 2 hasta 36 Terabytes con funciones
RAID avanzadas para proteccion de video almacenado y posibilidad de
agregacion y recambic de discos en caliente.
Sus funciones para el almacenamiento via Red, le permiten funcionar tanto
de manera local como remota, pudiendo asi recibir video de una o varias
x DVRs/MNVRs via Red Local o Internet.
W . StorCenter de lomega, la manera mas confiable de almacenar, respaldar y
S T - proteger Video

sSimicro

45~ Networking

iﬁmega" EMC o i

a s Av. Corrientes 4969 r (Cl414AJC) Bs. As,, Argentina
. SIMICIQ teefax (54-1) 4857-086! (lineas rotativas)
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Sistemas biométricos en un lugar destacado

Durante la muestra Intersec Buenos Aires 2012

Intersec contard nuevamente con empresas expositoras dedicadas al desarrollo de productos y servicios bio-

métricos. Las nuevas tecnologias y tendencias de este segmento de la seguridad podrdn verse a lo largo de la

muestra que se realizard en La Rural.

L as técnicas biométricas se ba-
san en medir al usuario, di-
recta o indirectamente, para re-
conocerlo automaticamente apli-
cando técnicas estadisticas y de
Inteligencia Artificial.

En cuantoalas tendencias, Marcelo
Sosa, Gerente General de ZK Software
Argentina, comenté que“los lectores
de huella digital y los algoritmos de
almacenamiento y reconocimiento
han mejorado notoriamente. Ahora
se sumo el reconocimientofacial con
sistemnas de identificacion muy rdpidos
y confiables, pero les falta mejorar la
capacidad de almacenamiento. Tam-
bién el reconocimiento facial para
movimiento masivo de personas o
lugares de alta seguridad, que de la
mano de cdmaras IP de CCTV, sigue
mejorando también y se van consi-
guiendo mas soluciones” Los princi-
pales segmentos que demandan el
uso de sistemas biométricos son las
empresas mineras y petroleras, ae-
ropuertos, el monitoreo urbanoy el
sector bancario, entre otros.

Para acompanar este crecimiento,
en Argentina se cre6 en noviembre
de 2011 el Sistema Federal de
Identificacién Biométrica para la
Seguridad (SIBIOS), ya que la utili-
zacion de técnicas biométricas es
un aporte fundamental a las fun-
ciones de seguridad publica y de
investigacion judicial. Este nuevo
organismo contribuye al desarrollo
de politicas eficientes de preven-
cion y al mejoramiento de los pro-
cedimientos de investigacion re-
queridos por autoridades judiciales.

Tanto las entidades gubernamen-
tales como las tecnologias de iden-
tificacion, continlan creciendo y
desarrollandose para cumplir con

las exigencias del mercado. Esto lo
demuestra un estudio realizado por
la Cdmara Argentina de Seguridad
Electronica (CASEL) donde consta
que el mercado de la seguridad elec-
trénica haalcanzadoen 2011 ventas
por 488 millones de ddlares. Esta
cifra considera el valor total de pro-
ductosy servicios de Seguridad Elec-
trénica adquiridos por los distintos
segmentos de demanda final (em-
presas, hogares, gobiernos y admi-
nistracion publica, barrios privados,
consorcios, etc.)

Durante Intersec Buenos Aires, la
empresa ZK Software Argentina
mostrard los siguientes productos:
- Linea de controladoras o paneles

deaccesode 1,2y 4 puertas con

la capacidad de almacenar huellas
digitales, pudiendo utilizar lec-
toras de proximidad y biometria
al mismo tiempo.

« Nuevos productos para recono-

Con esta edicion,
Revista Negocios
de Seguridad
entregaasus
lectores, dos
invitaciones
para asistir a
Intersec
Buenos Aires

2012

cimiento facial para asistencias y
control de accesos de tamaiio re-
ducidoy altas prestaciones. Ademas
de un lector de huella digital au-
ténomoy resistente a laintemperie
(IP-65) el cual se puede conectar a
los paneles anteriormente men-
cionados y administrados con el
mismo software.

« Como ultimo producto y adicio-
nado al lanzamiento de ZKVision,
presentaremos la linea de cdma-
ras IP con el software de recono-
cimiento facial de alto volumen
de personas ideal para estadios,
casinos y cualquier lugar con alto
caudal de paso de personas.

Intersec Buenos Aires se realizara
del 15 al 17 de agosto de 2012 de
13 a 20 en La Rural Predio Ferial de
Buenos Aires.

Mds informacion:
wwwiintersecbuenosaires.com.ar

Arguitectuna par
Expocio

Tal:(D11) 480
Mowi -B42
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Exposicion Internacional

de Seguridad, Proteccion
Contra Incendios, Seguridad
Electronica, Industrial y
Proteccion Personal

15 - 17 Agosto, 2012

La Rural Predio Ferial
Buenos Aires, Argentina

www.intersechuenosaires.com.ar



http://www.intersecbuenosaires.com.ar
http://crm-ar1.messefrankfurt.com/services/vor/

Loinuevodellideren software integral para monitoreo

gmnm-actltm' (ﬁm
||}’Ir

" mf} Monitoreo

:i: Control de Patrullas
e Verificacién por Video

Servicio Técnico

'@‘" Grabacién de llamadas
 MoneyGuard

4=« Facturacién y Cobranzas

-

@) Desktop Administrador

——
=t

!
Hi

1 CRM Web
! Ventas y Promocién

Q, Acceso Web
Cliente Corporativo

.. Acceso Web Dedler
8- Monitoreo Mayorista

.'_ Web Manager

1 Web Reporte
i" uAuiurﬁiudes

L Monitoreo Web Remoto

(é SortGuarad' ”L}l |B]1‘1 (1] B Somianto movi
leva'sunegocio a la Internet .~ - v i

", WPortabilidad # Alta potencialidad web 1 KeyGuard

w} u Single Login = Autogestién para el Cliente y Dealer S, Control de Liaves

.”"- J[l

ol m »
....._:m.u) 'th 1
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L 1 1 B m . TECHNOLOG]Y S.A.
A CLS TS LE CRIIO0 U VL UTTLE. Agregando valor a sus productos

DRAMS Technology pone a su alcance
la mas alta tecnologia en productos
de Video y Control de Accesos

Video de Alta Definicidn Control de Accesos CCTV & Video IR Biometria

Somos una compaiiia dedicada a la distribucion de productos de seguridad electrdnica principalmente
orientados al CCTV vy al control de accesos. Excelentes prestaciones, alta calidad y total confiabilidad son
caracteristicas fundamentales en los productos que comercializamos.

Nuestros proveedores, empresas de gran reconocimiento a nivel internacional, emplean innovadoras
tecnologias y dedicados procesos de fabricacion que garantizan una alta confiabilidad y un muy bajo indice
de fallas. Asesoramiento, capacitacion, stock permanente, garantia local y soporte técnico pre y post venta
son parte de nuestro compromiso con nuestros clientes.

Video de Alta Definicion CCTV, Video IP Lentes, Lentes Gran Angular
TAMRON
aviGiLon LT

Theia

Cerraduras, Pulsadores Lectores multitecnologia, Control de Accesos,
y Accesorios Tarjetas de proximidad Presentismo, Biometria
SECURITRON™ %( Farpeinte Dara, Inc. @
P LIKX Xceedl) bioscrypt

qu AMS Av. Angel Gallardo 115
o o (C1405DJB) Buenos Aires, Argentina

: Tel.: (+54 11) 4856 7141
wwiw.dramstechnology.com.ar ventas@dramstechnology.com.ar
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Capacitacion a distancia

Una tendencia que aumenta en forma sostenida

Las herramientas 2.0 abren un abanico de posibilidades: luego de probar la eficacia de las redes sociales como

ayuda de marketing, las empresas comienzan a utilizar la web como un canal de capacitacion. En este caso,

nos referiremos a las opciones que ofrece un seminario web o webinar.

E | avance de las nuevas tec-
nologias, las cuales han cam-
biado gran parte de nuestras vidas
modificando nuestras costumbres
y formas de trabajar, ha producido
también una revolucién para el
mundo de la educacién: los siste-
mas de formacion online , debido
a las mejoras en los sistemas tec-
noldgicos, adquieren cada dia ma-
yor relevancia.

Hoy las empresas pueden impartir
cursos a través de una plataforma
online compatible con diferentes
standards y herramientas. Estas
permiten que sean los propios
alumnos los personajes activos en
el proceso de formacién, mientras
que el profesor se convierte en el
guia, es decir, en un elemento fa-
cilitador para conducir al alumno
en su formacién a distancia.

{QUE ES UN WEBINAR?

La palabra webinar viene de la
unién de dos palabras inglesas:
“web"y“seminar” (seminario). Asi,
entonces, se entiende que webinar
es un seminario via online, un se-
minario en la web.

En los ultimos anos, los webinars
se han vuelto muy populares. Son
ideales para capacitar a empleados
o clientes en cualquier parte del
mundo.

A través de los webinars, se
llevan a cabo las clases, y sin im-
portar las distancias los alumnos
tienen la posibilidad de preguntar,
compartir, dialogar, conocer... En
definitiva, se trata de llevar a cabo
una ensefanza online como si
fuera presencial, lo que mejora
considerablemente la curva de
aprendizaje de cada asistente.

WEBINARVS. E-LEARNING

No obstante, para las empresas,
las reuniones de capacitacion sobre
nuevas tecnologias y de entrena-
miento sobre temas técnicos hasta
ahora no habian sido reemplazadas
en forma eficaz.

Sibien el e-learning, donde cada

Diego Madeo

Director de Marketing & Comunicacion - Gerencia Ejecutiva - www.gerenciaejecutiva.com

curso ha sido previamente graba-
do, prometia los beneficios de una
capacitaciéon a distancia, el alto
grado de produccion de los con-
tenidos por parte del disertante,
las largas horas necesarias para
contestar por escrito a cada una
de las consultas de los asistentes
y laimposibilidad de una discusion
en linea entre la audiencia y el
presentador, hicieron que esta for-
ma de capacitacién presente al-
gunas desventajas.

Para superarlas y aprovechar las
bondades de una capacitacion a
distancia, los Seminarios Web, tam-
bién conocidos como Webinars,
se estan convirtiendo rdpidamente
en la primera elecciéon al momento
de hacer conferencias en la red.

Las empresas proveedoras de pro-
ductosy servicios pueden hoy ofre-
cer seminarios, conferencias y char-
las informativas en tiempo real a
un gran nimero de clientes actuales
y potenciales con una significativa
reduccion de los costos de realiza-
cién y de los tiempos de trabajo
manteniendo las ventajas de los
encuentros fisicos uno a uno.

REDUCCION DE

COSTOS DE ORGANIZACION

Todos conocemos o imaginamos
el costo de organizar un encuentro
de capacitacién presencial: alquiler
de la sala, contratacion de equi-
pamiento multimedia, material de
seguimiento, servicio de cafeteria
y un sinndmero de costos adicio-
nales no contemplados en el nu-
mero original.

Aun disponiendo de un espacio
propio para este objetivo, la ade-
cuacién y preparacion del lugar,
el personal afectado a la organi-
zaciény los costos directos e indi-
rectos asociados, hacen que cada
vez sean menos las empresas que

ofrezcan este tipo de reuniones.

Sumado a esto y al ser general-
mente de participacion gratuita,
la presencia efectiva de asistentes
a la sala es estadisticamente el 50
% de los confirmados, en el mejor
de los casos.

A través de un Seminario Web, la
asistencia al aula virtual se acerca
al 90 % de confirmados , ya que

LA PRESENTACION DE ALIARA

Eric Natusch, Gerente Comercial de Aliara, empresa
lider en seguridad perimetral con mas de 15 afos
de trayectoria en el mercado de la seguridad,
dicté los primeros cursos de capacitacién a distancia
via web junto a Gerencia Ejecutiva, aplicando
todos los beneficios del sistema Webinars, una
herramienta muy interesante y flexible para la co-
municaciéon de tecnologias innovadoras y pre-
sentacion de nuevos productos.

La experiencia de afos y conocimiento en el
mercado que posee Natusch fue resumida en
una hora y media hora de curso, exponiendo las
distintas tecnologias existentes para la proteccién
de perimetros, haciendo foco en el particular mer-
cado de los barrios privados y countries, explicando
la idiosincrasia de este nicho de mercado, sus ne-
cesidades y todas las soluciones que Aliara ofrece
para brindar una solucién efectiva a los problemas
de seguridad perimetral en estos ambitos.

Las jornadas de capacitacion dictadas por Natusch
reunieron a mas de 200 personas de varios paises
de Latinoameérica, las cuales pudieron interactuar
con el expositor volcando sus dudas y consultas
sobre todas las soluciones expuestas.

Los desarrollos de las presentaciones dictadas
fueron practicas y con informacion especifica y
las distintas tecnologias expuestas son desarrolladas
por Aliara. La informacion vertida en esta exposicién
es el resultado de aifos de experiencia en el
mercado y sirve como manual para que el profe-
sional de seguridad tenga una herramienta para
su uso cuando se presente la oportunidad de
ofrecer estas soluciones.
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El control de
acceso nunca

fue tan facil

supPrems

Suprema BioEntry Plus
Control de accesos IP por huella y/o tarjeta

Lector y controlador todo en uno: la innovadora propuesta de Suprema
evita cableados innecesarios entre lectores y paneles controladores
simplificando sustancialmente el disefio y la instalacidn,

Un versatil y potente software permite la convivencia de los distintos
modelos disponibles combinando distintas tecnologias de identificacion
tales como tarjeta, huella, PIN o deteccidn facial.

Ya sea para aplicaciones de una sola puerta como para complejos siste-
mas de control de accesos en red, Suprema es su mejor opcian.

Conozca todos los productos SUPREMA que tenemos para ofrecerle en www.dramstechnology.com.ar

Av. Angel Gallardo 115

(C1405DJB) Buenos Aires, Argentina DRANIS
Tel.: (+54 11) 4856 7141 TECHNOLGGY SA
ventas@dramstechnology.com.ar Agregando valor a sus productos
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TechoWebinars
todes

S Negocios de ¢ ] o
Revista lider sobre Empresas, Productos y Servicios de Seguridad
Electrdnica, celebra, con mucho orgullo, junto a todos ustedes su

10° Aniversario

y como una forma de agradecerle al gremio el habernos posicionado
como la publicacién mas prestigiosa, le obsequiamos a nuestros

Anunciantes

la oportunidad de dictar SIN COSTO un Webinar®, seminario web
para comunicarse en tiempo real e interactuar on line con nuestros

Suscriptores

que podran presenciar los mismos con solo inscribirse, de forma
totalmente gratuita® . Visite: www.tecnowebinars.com.ar

Servicio prestado por

GERENCIA
EJECUTIVA

(1) TecnoWebinars es un servicio que ofrece Gerencia Ejecutiva a Negocios de Seguridad - (2) Servicio SIN CARGO valido para todos los anunciantes de la revista. Las
condiciones del mismo son las siguientes: Cantidad de seminarios web gratuitos: 1. Alcance: Desde Argentina hacia cualquier lugar del mundo. Duracién: 120 minutos. Limite
de Asitentes: 50 - (3) Previa inscripcion, los suscriptores podran acceder a los seminarios web, desde sus ordenadores, en las fechas previstas por Negocios de Seguridad, las
cuales seran anunciadas con anticipacion por mail. Vacante limitadas a 50 asistentes.


http://www.tecnowebinars.com.ar

DRAINS

. T ECHMNOLOG Y S.A.

H254 Nueva camara Avigilon Full HD
con lente autoiris motorizado de 18x

O v I G I L O n Avigilon presenta su nueva linea de cdmaras y domos fijos HD (720p)
y Full HD (1080p) equipadas con un lente varifocal autoiris moto-

rizado de 18x (4,7 a 84,6 mm) 0 3x (3 a9 mm).
o Su compatibilidad ONVIF le permite integrarse a las principales
= plataformas de software del mercado. El software lo elige Usted.
. ’ La linea se completa con un encoder de 4 entradas para camaras
Conozca todos los productos AVIGILON gue tenemos para ofrecerle en www.dramstechnology.com.ar

analdgicas con resolucion D1 y cuatro canales de audio bidireccional.

Av. Angel Gallardo 115
(C1405DJB) Buenos Aires, Argentina @H AAINIS
Tel.: (+54 11) 4856 7141 B TECHNOLOGY SA.
ventas@dramstechnology.com.ar Agregando valor a sus productos
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http://www.facebook.com/negociosdeseguridad

los motivos de ausencia de una
capacitacion presencial (distancia,
tiempos de transporte, etc.) literal-
mente desaparecen. Aln asi, y auin
con el mismo 50% de asistencia,
los costos son despreciables en
comparacién con el presencial.

Los webinars ayudaran a suem-
presa a reducir drasticamente los
gastos que normalmente incurre
con los seminarios y conferencias
tradicionales.

A valores actuales, la relacion de
costos de un Webinar contra un
presencial es de 1 a 7. Es decir,
que con el costo de un seminario
presencial es posible organizar 7
virtuales.

Para organizar un webinar, todo
lo que usted necesita es una com-
putadora con acceso a Internet 'y
un micréfono. Tampoco es nece-
sario incurrir en mayores gastos
para contratar un ancho de banda
de mayor capacidad, ya que nues-
tro sistema admite una velocidad
de comunicacién desde 1MB, ve-
locidad minima ofrecida por cual-
quier empresa proveedora.

ELIMINACION

DE COSTOS DE PARTICIPACION

Otra de las desventajas de los en-
cuentros presenciales es que el
porcentaje de asistentes estd di-
rectamente relacionado con la dis-

tancia al lugar de encuentro por lo
que muchos de sus clientes po-
tenciales no puedan participar de
sus capacitaciones reduciendo el
poder de llegada de su propuesta.

Los webinars rompen las barreras
geogréficas permitiéndole llegar
con los mismos costos de organi-
zaciéon a una enorme cantidad de
clientes potenciales.

Para asistir a un webinar, todo lo
que su cliente necesita es una
computadora, acceso a Internety
un micréfono. Nada mas.

Los participantes no tienen que
viajar para asistir a un seminario,
ya que pueden aprender desde
su oficina o en la comodidad de
sus hogares.

Algunas de las alternativas para
el uso de Webinars son: presenta-
cion de productos y servicios, pre-
sentacion de tecnologias aplicadas,
cursos de formacién técnica, ca-
pacitaciones técnicas para sus
clientes, reuniones virtuales con
sus clientes, reuniones virtuales
con sus empleados sucursales o
distribuidores.

HERRAMIENTA DISPONIBLE

HOY PARA SU EMPRESA

TecnoWebinar es un servicio que
ofrece Gerencia Ejecutiva SIN CAR-
GO para todos los anunciantes de
Negocios de Seguridad.

El servicio consta de un seminario
web gratuito, desde Argentina ha-
cia cualquier lugar del mundo, de
120 minutos de duracién con 50
vacantes disponibles. Previa ins-
cripcion, los suscriptores pueden
acceder alos seminarios web desde
sus ordenadores, en las fechas pre-
vistas por Negocios de Seguridad,
las cuales seran anunciadas pre-
viamente por mail. m

DIALER SE SUMO A LA INICIATIVA

Dialer SRL, empresa de se-
guridad electrénica con mas
de 20 afos en el mercado de
seguridad, inicié con éxito, los
cursos de capacitacion a dis-
tancia, dentro de la filosofia
de la empresa, que, histéricamente, dedicé gran
parte de su tiempo a la capacitacion en su amplia
sala de cursos para técnicos, integradores y em-
presas de monitoreo.

Para poder llegar con mas claridad a los intere-
sados, se desdobld la presentacién en dos jornadas
de 90 inscriptos cada una, con la participaciéon de
empresas, técnicos independientes e integradores
de todo el pais, Paraguay, Uruguay, Bolivia y Gua-
temala.

Dialer dict6 su webinar a través de Norberto
Verdera, responsable de incorporar nuevas tec-
nologias en la empresa, con mas de 12 anos de
experiencia en equipos de comunicaciones para
alarmas via GSM, GPRS, SMSY ETHERNET.

Se desarrollaron las dos jornadas con participacion
delos inscriptos, el sistema permite chaty audio
de dos vias, a través del cual los interesados
volcaban sus inquietudes y dudas sobre las pres-
taciones de los equipos.

La mayor virtud de la propuesta es el soporte
técnico online que ofrece la empresa, de la mano
del técnico Julio Pilco, que instruye y programa
remotamente los equipos a aquellos usuarios que
aun no dominan las técnicas, si bien son simples
y amigables, requieren de alguna practica.

Debido al éxito obtenido, ya se estan organizando
nuevas jornadas de telefonia VOIP, cdmaras IP, se-
guridad perimetral, control de acceso y personal
y otras que seran oportunamente anunciadas.

Focalizada en los logros, Dialer continuara ofre-
ciendo estos cursos a sus clientes, permitiendo
sumar nuevas herramientas para asi llegar a los
usuarios con la tecnologia mas moderna y efi-
ciente.

minarios de Ventas de Seguridad

GERENCIA
EJECUTIVA

Através de estos encuentros Usted podra:
M {ar Y CEfrar var
Investigar merca

Disafiar publicidade=s do allo impacio jos

Con esCas!

Desarrollar habllidades comarciabes afectivas
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DRAINS

= T ECHMNOLOG Y S.A.

www.dramstechnology.com.ar ‘,.-' '

Una excelente
eleccion al

alcance
de todos

Dia / noche con iluminadores IR
Alta resolucidn: 650 TVL
Nuevo DSP Sony Effio-E

Lente autoiris varifocal de 4 a 9 mm
Cuerpo metalico IP65
0SD (menu en pantalla)

La linea de productos de Provision ISR incorpora un nuevo
CCD Sony de 960H que junto al innovador DSP Effio-E brinda
una imagen de alta resolucion (650 TVL) con excelente
reproduccion del color.

El portfolio de productos de Provision ISR se completa con
camaras box, camaras ocultas, domos fijos y PTZ, monitores
de 7%, 9" y 10", DVRs stand-alone de 4, 8 y 16 canales, entre
otros.

Pew—@ 4B : 8

Conozea todos los productos PROVISION ISR que tenemos para ofrecerle en www.dramstechnology.com.ar

Av. Angel Gallardo 115

(C1405DJB) Buenos Aires, Argentina @H AAINI1S
Tel.: (+54 11) 4856 7141 B TECHNOLOGY S.A.
ventas@dramstechnology.com.ar Agregando valor a sus productos
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- Energizador de perimetro micropacesadﬁ _
« Cable sensor para muros y alambrados
. Cable sensor enterrado para perimetros

B S A A A

"/ Dejalos d:sfrutar estan protegidos.



http://www.dialer.com.ar

INTEGRACION TOTAL EN PROTECCION PERIMETRAL

Cable Sensor Microfonico — Cercos Eléctricos — Software de Control, Integracion y Monitoreo

ALIARA, mas de 12 anos disenando sistemas de sequridad perimetral,
lider y referente en el mercado argentino y latinoamericano.
Los sistemas PMS y POWERSHOCK son ideales para proteger industrias, silos,
barrios privados, Countries, terminales portuarias, aeropuertos, residencias, etc.

PMS 3

Energizador de perimetros Cable microfonico
 microprocesado para pequefios perimetros

e PMIS &
... | Sistema integral Cable sensor
| de seguridad perimetral microfénico enterrado |

ESPECIALISTAS EN SEGURIDAD PERIMETRAL

Tel.: (54-11) 4795-0115 - ventas@aliara.com - www.aliara.com @m @
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a EMPRESAS

http://www.symtron.com.ar

Symtron-Colomet

Entrevista a Gabriel Troncoso

En el ario 2002 junto a Colomet se formd el departamento de mecatronica, llamado Symtron, encargado de

desarrollar y producir soluciones integrales en equipamiento de autogestion y control de accesos. Sobre la

actualidad de la empresa y su proyeccion internacional, hablamos con uno de sus directivos

7/}

Comenzamos nuestro camino
enel segmento de la seguridad
hace ya 10 afos, sin experiencia
previa en el rubro y gracias a un
proceso de mejora continua, conta-
mos hoy con unalinea de productos
de Control de Accesos que nos enor-
gullecey representa. Todos nuestros
equipos y accesorios se adaptan a
los ambientes mas rigurosos de ma-
nera funcional y amigable debido a
que incorporan soluciones basadas
en laexperiencia de campo. En con-
secuencia, y gracias a la confianza
de nuestros clientes, contamos hoy
con un parque de mas de 1500 mo-
linetes instalados’; describe Gabriel
Troncoso.

En medio de ese desarrollo, “co-
menzamos a trabajar sobre la elec-
trénica, para dotar de inteligencia a
nuestros productos, siempre bajo el
mismo criterio: fiabilidad y alta calidad
de desempefrio. Asi, le dimos vida a
nuestros equipos con tecnologia de
ultima generacion’; concluye.

- Basicamente, jcomo define a la
empresa?

- Nos autodefinimos como indus-
triales del Control de Acceso.Nuestro
objetivo fue, es y serd abastecer la
demanda de nuestros clientes con
el mejor producto del mercado a
costos competitivos, y lologramos. ...
Contamos con una gran capacidad
de produccion/reaccidn manejando
altos voliimenes de provision. Somos
industria integramente nacional y
en la que nuestros productos se de-
sarrollan de cero, trabajando en equi-
pojuntoa unequipo de proveedores
que se complementa y responde a
la medida de las necesidades, po-
tenciando las capacidades individuales
y fortaleciendo la estructura.

- {Qué respaldo dan a sus pro-
ductos?

Todos nuestros productos poseen
garantiay son respaldados a lo largo
de su larga vida util por nosotros.
Hace ya mucho tiempo que estamos
enestaindustriay hay equiposinsta-

R LR o
T

“Nuestro objetivo

es fabricary
comercializar
productos de
alta calidad y
funcionalidad
en el mercado
nacional y
regional,
haciendo foco
principalmente
en nuestra
demandad
internayen
América Latina”

Mario Valverde y Gabriel Troncoso - info@symtron.com.ar

lados desde que comenzamos que
siguen funcionando sin ninguin tipo
de problemas. Sin pensamos en
Symtron, hablamos de equipamiento
dealtafiabilidad y robustez (sin dejar
de considerar el lado estético).

- Con el producto afianzado en el
mercado, ;cudl fue el siguiente de-
safio?

- Luego de afianzar el producto y
motivados una vez mas por las ne-
cesidades del mercado, desarrollamos
nuestro propio sistema de control
de accesos basado en estandares
abiertos: PHP y MySQL. Logrando
una gran simplicidad de funciona-
miento accesible desde cualquier
dispositivo IP. Se trata de una plata-
forma que permite al cliente admi-
nistrar bajo una estructura descen-
tralizada (0 no) una gran base de
datos de usuarios (equivalente a la
poblacién nacional) y sin limites en
la cantidad de accesos. Es ideal para
empresas que cuenten con estruc-
turas descentralizadas, como bancos,
call centers, industrias, cadenas o el
propio Estado.

- ¢{Cudles son sus posibilidades de
produccion y canales de ventas?

- Producimos a medida de la de-
manda, es decir: somos elasticos,
contamos con la capacidad de abas-
tecer a tiempo, tanto a pequenos
como a grandes proyectos simulta-

neamente. Hoy los productos y so-
luciones estan pensados para llegar
de manera directa a integradores o
instaladores de todo el pais. También
hemos dado los primeros pasos ex-
portando en Latinoamérica, siempre
llegando de manera directa al insta-
lador, ya que sabemos que hay ne-
cesidad y demanda de productos
de este tipo.

- {Pueden sus equipos integrase a
soluciones de terceros?

Si, realizamos migraciones de bases
de datos de usuarios. Estamos en
vias de desarrollar el médulo de con-
trol de personal y la posibilidad de
integracion con sistemas de CCTV.

- ;Cudles son los objetivos de la
empresa?

- Nuestro objetivo es fabricary co-
mercializar productos de alta calidad
y funcionalidad en el mercado na-
cionaly regional, haciendo foco prin-
cipalmente en nuestra demandad
internay en América Latina. Basado
en cuatro puntales: mantener la ca-
pacidad competitiva, satisfacer las
necesidades de nuestros clientes,
creary conservar los puestos de tra-
bajo y fortalecer nuestra posiciéon
en el mercado.Siendo una herra-
mienta integral y flexible, especiali-
zada en soluciones de Control de
Acceso y Autoservicio a la medida
de las“necesidades oportunas’m
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Control de acceso WEB

Molinete de alto transito NGS1000
Molinete para estadios

Molinete contador de personas
Molinete de alta sequridad

Pasarela optica NGS

Puerta automatica NGS

Buzon de tarjetas de visita “Stepper”
Display NGS (TTL)

Pictogramas de alto brillo

Molinete monovolumen

ST /|ROOCMA

MECLHART ROMIICS @

COLLOM&ET s~

U - L

En Symiron-Colomet estamos enfocados en satisfacer las necesidades de nuestros clientes
con productos de alto nivel con la mejor relacion costo/beneficio.

Desarrollamos y fabricamos equipamiento para control de accesos con soluciones
innovadoras y confiables aptas para todo tipo de ambientes.

Calidad, responsabilidad, experiencia y servicio son los pilares que nos posicionan como
lideres en un mercado cada vez mas competitivo.

NOVEDAD !
CONTROL DE ACCESO WEB.
SOLUCION 100 % NACIONAL.

B coior on ool ' MAXIMA CAPACIDAD,
| FLEXIBILIDAD

Y RESPUESTA.
ESCALABILIDAD
OPTIMO COSTO.

SYMTRON - COLOMET SRL

P. Elizalde 1831, Ciudadela, Bs. As., Argentina.
Tel.(5411) 4657-9545/0529
info@symtron.com.ar . www.symtron.com.ar
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SIEMENS

Calosd en deleccrorn
oe mcencio

DETECTOR DE HUMO INTELIGENTE
- Capacidad de medicion de sensibilidad
remota.

- Detectores de autocomprobacidn
completan diagnésticos cada 4 sequndos
- Camara limpiable,

- Disefio de bajo perfil.

Soporta compensacion ambiental
automatica por software,

Sirenas y sirenas con estrobo
- Ofrece 4 valores de candela de
estroboscopio seleccionable -15/75, 30/75,
750110,
El estroboscopio solo opera en modo
sincronico o no sincronico.
Sirena de tono estable o temporal (92 dB a
10 pies - tipico) con corriente de sirena de
18 mA,

MTHMCEA

TEL: (54 11)4852-1333

FaZ25U0

Central inteligente de incendio de 1 lazo tipo A, o 2 lazos tipo B. Cuenta con capacidad

para 252 dispositivos. Manejo de extincidn a través de modulos supervisados. Cuenta

con la posibilidad de incorporar comunicador digital para comunicacion con estaciones

de monitoreo (en contact ID). Posee display de B0 caracteres y memaoria de los dltimos

2000 eventos. Hasta 6 amps para salidas de sirena.

DETECTOR TERMICO INTELIGENTE
- Disefio basada en microprocesador.

- Regimen de aumento de temperatura y
temperatura fija.

- detector de alta velocidad y tolerante a
faklas.

- Estado del detector indicado mediante
LED multicolor.

Se monta dentro del gabinete F5-250,
directamente sobre la placa madre.

toda la programacion se hace como parte

Hl3-5/0

Avisador Manual

doble accidn.

www.tellexpress.com.ar

AERDSDOL TESTER
OE HUMD

DETECTOR DE HUMO FOTOELECTRICO
- Tecnologia FirePrintTM para distinguir entre
fendmenos engafosos ¥ un incendio verdadera,
- Faciimente programable para coincidir con
perfiles de riesgos especificos, desde of panel de
control.
- Informe de pre-alarma basado en el perfil de
incendios seleccionados.
los detectores realizan diagnosticos completos de
autocomprobacion cada 4 sequndos.
- Camara de campo limplable.

- Dperacion a dos hilos.

Transmisor digital para comunicacién
de alarma.

- Cuatro cuentas de monitoreo

distintas disponibles.

- Dos lineas telefonicas disponibles,

- Informa en 8 formatos de comunicacion
convencionales,

- Dispone de prueba automatica cada 24 hs.

F5-TACT |

Seguinos en Facebook
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DSC 6 SUR-GARD e

Lomunicedores oe
maxImms segur/osd

Comunicadeor via TCP/IP solo domiciliario,

compatible con la linea PowerSerjes.

Comunicador via TCP/IP. compatible con

cualquier panel que comunigue via Contact- 1D T L ; E
con DMTF.

Comunicador via TCP/IP, compatible con los
paneles PC1832,PC1864 Y MAXSYS, permite
hacer up-download por internet.

Modulo de comunicacion doble via
IP{primario/secundario) compatible
por PC- Link con PC1832/PC1864,
permite up/ downolading via IR

TL-OB56S

Modulo de comunicacion doble

via IP/GPRS (primario/secundario/
terciario) compatible por PC- Link
con Sistema inalambrico Alexor, permite §
up/ downolading via IP y GPRS.

'3 | DSC y SURGARD le ofrecen una linea de comunicadores pensada
L -E E ﬂ GE en aumentar dos puntos claves en una estacion de monitoreo:

los medios de comunicacion redundante y un aumento en la
velocidad de transmicion de eventos.

G5 2065

modulo de comunicacion GPRS (primario/
secundario) compatible por PC- Link con

- i : -._-... . sistema Inalambrico doble via &e;.mr.
G5 2055 \

.Buck up Celular,

Modulo de comunicacion doble
via IP/GPRS (primario/secundario/
terciario) compatible por PC- Link
con PC1832/PC1864, permite

up/ downolading via IP y GPRS.

por GSM y GPRS Nuevo servicio!
GS-3055-Gl, Entrega puerta a puerta
850 - 1900 MHZ.

Zona Rosario y Gran R

Para mayor informacion comunicarse
caon Emiliano Franco

Emiliano franco@tellexpress com.ar

Dpto. de Marketing / Caralina Porto / carolina.porto@tellexpress.com.ar
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http://www.arrowar.com

Arrow Argentina

Cuatro décadas proveyendo de insumos a sus

clientes

Fundada en 1972, Elko-Arrow —hoy Arrow Argentina- se ha distinguido a lo largo de su trayectoria por

anticipar las tendencias del mercado y el valor agregado a sus servicios y soluciones como proveedor

con soporte de ingenieria para sus lineas d

NANOW/

Argentina

Directivos

Néstor Verveke, Oscar Musarra y Justo Mlllan fueron
quienes pusieron los pilares fundacionales de Elko, hoy
un referente en la provision de componentes

e productos.

D esde 1972, en los comien-
zos de la empresa, la poli-
tica de clientes satisfechos, em-
pleados motivados, una sélida po-
sicion financiera y proveedores li-
deres, han sido las herramientas
claves de su éxito.

Cuarenta anos mas tarde, nuestra
solida estrategia comercial ha he-
cho de nuestro grupo el No 1. Es
nuestra experiencia, que nos ha
guiado en el pasado, lo que nos
vaa liderar en el futuro en un mer-
cado tan cambiante como el dela
industria electronica, donde las
tendencias inminentes y las nuevas
tecnologias son imprescindibles.
Después de varios afos de ac-

tuacién en el mercado localy como
parte de la decision de Arrow Elec-
tronics Inc. de establecerse en el
mercado latinoamericano, a fines
de 1999, se concreta una asociacion
estratégica entre Elko y Arrow.

"S6lo una empresa cuya estrategia
incluya un alto nivel de sensibilidad,
un avanzado entrenamiento téc-
nico de su gente, una insuperable
creatividad y el conocimiento cons-
tante de las necesidades del mer-
cado, podra cumplir cabalmente
con los desfios del futuro", suele
comentar acerca del crecimiento
de las empresas David Hoffman,
Director de Operaciones de Arrow
Inc para América Latina.

Y

1972

Elko comienza en Bue-
nos Aires como un em-
prendimiento familiar,
motorizado por cuatro
jovenes estudiantes de
electrénica.

1977

Luego de iniciadas las
importaciones (1976), ob-
tiene la representacion
de un fabricante de se-
miconductores: Semtech
Corp. USA

1979

Se toma la distribucion
de Motorola Semicon-
ductors Inc.

1980

La empresa se muda a
un nuevo edificio propio,
de 500m2.

1984

Para afianzar el liderazgo
en el mercado de micro-
controladores Motorola,
seinicia un joint-venture
con la empresa Codas.
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K| ELKO/ARROW

ARGCGEMT "FﬂJ K

El lider del mercado local ahora es

Completamos la alianza estratégica comenzada en 1999 con el
principal proveedor global de productos, servicios y soluciones:
Arrow Electronics.

Somos parte de la red mas extensa del mundo con
mas de 390 representantes en 52 paises.

Mas de 40 afios de experiencia y liderazgo en nuestro mercado

Proveemos a nuestros clientes con la mejor tecnologia, en el lugar correcto
en el momento preciso y al precio justo.

Stock permanente para Argentina, Latinoamerica y el Mundo!

Constitucion 3040 - C1254A47 - Ciudad Auténoma de Buenos Aires - Argentina
Central (+54 11) 4122 3500 - Fax (+54 11) 4122 3535

Linea Gratuita 0800 333 27769 (Arrow) le
e-mail: ventasg@arrowar.com

Argentina
Web: www.arrowar.com
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S 2, Acompaﬁando el
& Crecimiento
. Tecnologico

S o - e Samel S Nos especializamos
' : , &, enlafabricacion
de circuitos
impresos en
FR-4, simple faz,
doble faz y multicapas,
con terminacion estano plomo
selectivo o niquel oro (ENIG-Lead Free)

y mascara antisoldante fotoimageable

E=S PRODUCCION
s 100% NACIONAL

Hace mas de 35 aios atendemos en forma personalizada a pequeias y medianas empresas, como también
a los grandes consumidores.

Nuestro compromiso es ofrecer a nuestros clientes la mas alta calidad, asesoramiento especializado,
soluciones técnicas convenientes para obtener la mejor relacion costo-beneficio.
Por ello cuando necesite respaldar sus productos con el mas alto estandar de calidad, piense en nosotros.

Gracias a nuestro equipamiento tecnoldgico de ultima generacion y al profesionalismo de nuestro
personal técnico, estamos capacitados para ofrecer las mejores soluciones para su satisfaccion,
asegurando flexibilidad, rapida entrega y maxima calidad en nuestros proyectos.

=); ERNESTO MAYER S.A.

CIRCUITOS IMPRESOS

CESTION
a—— _‘mi Carlos Pellegrini 1257/61 Tel: (5411) 4760-1322 rot - Fax: (5411) 4761-1116

—ona RN (B1600ASG) Florida 0. mayer@pch.com.ar
Buenos Aires - Argentina www.mayerpch.com.ar
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KIT MITO. OFERTA LIMITADA.
iNOSOTROS §j TENEMOS STOCK!

KIT

M"'O

www.alseargentina:com.ar

colombia 370, villa martelli, buenos aires, argentina.
tel. 54 011 4761.4222 | 0810 555 ALSE (2573)
ventas@alseargentina.com.ar

*Consulte OFERTA para gremio. Incluye: electronica 050 + 2 controles TX 50 + base, brazo y huje.
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LA HISTORIA

Elko nacié en 1972, una época
en la cuallos semiconductores es-
taban ganando terreno, despla-
zando de a poco a las valvulas.
Estos productos requerian de una
comercializacion muy diferente y
eran pocos los modelos que in-
gresaban al pais. De todas maneras,
la empresa, en estee mercado, fo-
calizé el negocio en los transistores
y circuitos integrados.

En 1976 comenzo aimportar di-
rectamente desde Estados Unidos
los primeros componentes y un
ano mas tarde obtuvieron su pri-
mera representacion: la de semi-
conductores Semtech Corp. Mien-
tras que, en 1979, logra la distri-
bucién de Motorola Semiconduc-
tors Inc. En 1984, y luego de un
periodo dificil -la guerra de Malvi-
nas, en 1982, cerré la linea de
pagos al exterior- consiguié un
acuerdo con la ya desaparecida
empresa Codas Electrénica para
disenar y comercializar un equipo
de desarrollo de produccién na-
cional para la familia MC6809 de
microcontroladores Motorola®.

Elko brinda a sus clientes el abas-
tecimiento necesario, con la ventaja
de poder contar con todos los
componentes a través de un unico
proveedor, la mayor cantidad de
opciones entre componentes de
los mas de 600 fabricantes mun-
diales de los que Arrow es distri-
buidor. Ademas, ofrece la mas
completa cadena de aprovisiona-
miento para garantizar la logistica
de produccion de sus clientes.

“En los ultimos afos, tuvo un
desarrollo exponencial, alimen-
tando al mercado con equipos y
aplicaciones cada vez mas diversas.
Detras de laindustria del producto
terminado, hay una gran industria
de componentes electrénicos que
provee las partes cada vez mas
complejas y pequehas que con-
forman los equipos que hoy son
parte de nuestra vida’, explican

desde la empresa acerca del cre-
cimiento de la industria.

En cuanto a laempresa, afirman:
“Elko, hoy Arrow Argentina, se ha
posicionado como el proveedor
lider de componentes electrénicos.
Hemos crecido incorporando nue-
vos mercados y negocios, lo cual
nos ubica como el mayor provee-
dor de soluciones en componentes.
VVemos en el mercado un gran cre-
cimiento y creemos que esto recién
comienza, ya que el nivel de pro-
fesionalismo es mayor cada dia”

INSTALACIONES

“Contamos con mds de 20.000
ftems en nuestras instalaciones de
3.500 m?, ubicadas en Capital Fe-
deral, donde ofrecemos a nuestros
clientes enla Argentinay la regién
stock permanente de los compo-
nentes pasivos y activos de Ultima
generacion. Somos distribuidores
oficiales de las lineas mas impor-
tantes del mundo en semicon-
ductores, pasivos, periféricosy ac-
cesorios’, cuenta los directivos acer-
ca de la oferta a sus clientes.

En cuanto a la comercializacion,
directivos de la empresa explican
que ofrecen”diferentes canales de
ventas para cada necesidad del
cliente: venta local, venta FOB,
programadas, back to back y nues-
tro exclusivo IPS (in plant store)"

“Contamos, ademas, con un de-
partamento de Ingenieria con gran
experiencia en el mercado, capa-
citdindose permanentemente en
el exterior y volcando éstos cono-
cimientos a nuestros clientes, dic-
tando seminarios periédicamente’,
detallan acerca de la preparacién
de los profesionales que integran
hoy Arrow Argentina.

“Nuestro compromiso es formar
parte de la historia de nuestros
clientes. Con mas de 40 aios de
experiencia, Arrow Argentina de-
muestra la capacidad de serinno-
vador y responsable en las de-
mandas y requerimientos de nue-
vos negocios’, concluyen. m

Deposito

Las instalaciones de la compaiiia
estdn aptas para dar respuesta
inmediata a la demanda de
productos por parte de sus clientes.

Ubicacién
Ubicada en el barrio de San Cristobal, calle
Constitucion 3040, a escasos metros del pulmon
verde que significa la Plaza Martin Fierro.
. | b g | e
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Coémo llegar

- Subte: Linea H hasta estacion Urquiza (sobre Av. San
Juan).Tomar por calle Urquiza en sentido ascendente
hasta calle Constitucion, bajando por ésta 50 mts.

« Colectivos: Lineas 20, 23, 41, 53,97, 126, 127,165 y
180 (R155)

« Auto: Por autopista 25 de Mayo, tomar la bajada de
Jujuy y por calle Alberti o Catamarca (@ambas en sen-
tido ascendente), seguin sentido de circulacion seguir
hasta calle Constitucion.

+ Datos
- Direccion: Constitucion 3040
- Teléfono: (54 11) 4122 3500
- Web: www.arrowar.com
- Mail: ventas@arrowar.com

mTimeline

1986
Comienza a importar y
distribuir productos de
Thomsom de Francia.

sas.

1988

Se inicia la distribucion
de productos de SGS-
Thomsom, después de la
fusion de ambas empre-

1999

pa de crecimiento.

El paquete mayoritario
de Elko es adquirido por
Arrow Electronics, comen-
zando asi una nueva eta-

2004 2012

Comienzan sus nego-
cios en paises de América
del Sur, principalmente
Colombia.

Se completa la alianza
estratégica comenzada
en 1999, pasando a ser
ahora Arrow Argentina.
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Aumente sus ganancias
de la mano de X-28 ALARMAS

Al
| sk NUEVA LINEA DE ALARMAS
PARA CASAS Y COMERCIOS
- Hasta 256 zonas
= = - 8 particiones
- Registrador de eventos
_ - Multicadigos / Multiusuarios
N - Salidas programables PGM
' -1-—--.-_- ,-__--;_- = Home Automation
e == o

_ L. by H - i TR oy

iPRODUCTOS DE FABRICACION NACIONAL
CON 5 ANOS DE GARANTIA!

iOferta por tiempo limitado!

AVISADOR Y CONTROLADOR MEDIANTE i Gencnt Alama

:{4 : | d"'mamdal-"'-"rﬂbn
MENSAJES DE TEXTO SMS increiple | i
(COM20-MPXH) Ffem‘u | Z0nas anormalas:

La mejor forma de estar conectado con
un domicilio de forma remota, actuando ademas
como un backup celular para el sistema de alarma.

e - —
E o= n .
| E {;ﬂ,ﬂﬁfﬁﬁﬁ '. CAF&CITAC[ON A SUMEDIDA
| e E Mencionando este aviso usted podra inscribirse
5 K28 Mlarmas de forma gratuita en nuestros cursos de formacién
de instaladores.
Acceda a todo la informacion y el material técnico
que necesita en dos jornadas tecdrico-practicas.

i a1

= -
CONTACTENOS g ey
__ conTActENos (e
011-4114-9905 / info@x-28.com

ALARMAS




Tiene
Problemas

de Stock

en
\ Paneles
NN de Alarma
. r-' ;;::;}rii"ﬁl
p Detectores
Infrarrojos

y Comunicadores
celulares...

Nosotros NO. e

somos Industria Argentina
Pioneros en Paneles Monitoreables desde hace mas de 25 anos.

Ay, Rvadavia 8617 « Cap. Fed

Encuentre todos NUESTROS D) ARGSEGURIDAD.COM (011) 4674:6666

PRODUCTOS en CAPITAL, en:

i B T

Picaflor 72 - B® Mitre (5006) Cordoba - Rep. Argentina

Tel.: (54-351) 456-8000 / Fax: (54-351) 4111447
INDUSTRIA ARGENTINA L SR e Akl )
e-mail: ventas@cemsrl.com.ar - www.cemsrl.com.ar SRL

Hecho en Cordoba

oalayus oNasid InGig elaugen



http://www.argseguridad.com
http://www.cemsrl.com.ar

S A5 nternational
— = l-lE

Tenemos el placer de presentarles,
nuestros nuevos

PARTNERS

g starligh
ALARMAS

I
LT

General Roca 4276 - Florida Oeste -
Provincia de Buenos Aires - CPA: B1604BZL

Tel: (11) 5293-4460 / 61 / 62 /63

WWW.seg.com.ar
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Gerente Regional de Ventas para Latinoamérica de Mircom Group of Companies

Con experiencia en varias empresas del drea de la deteccion de incendios, Placeres estd enfocado en su

nuevo desafio: posicionar las marcas del grupo Mircom en nuestro mercado. Sobre la compafhia, el mer-

cado y su rol de docente hablamos en este reportaje.

- Después de pasar por Honeywell
y System Sensor, donde estuve
hasta 2009, surgié la propuesta
del Grupo de Empresas Mircom,
para cubrir la posicion de gerente
regional para Latinoamérica para
las marcas Secutron, Mircom y
Summit. Acepté este cambio, por
el desafio profesional que repre-
senta para mi carrera y porque la
compafiia cuenta con el potencial
necesario para ser uno de los
lideres del mercado en la region.

- Sin dudas el mercado mexicano,
por su volumen de negocios y nivel
de normalizacién, que tiene mucho
que ver con la cultura instalada en
ese mercado para emplear sistemas
de proteccion contra incendio. Es
un mercado con mucho conoci-
miento de las normativas y des-
arrollo técnico. También los mer-
cados de Chiley Colombia cuentan
con un buen nivel de profesiona-
lismo. Hay otros mercados en cre-
cimiento, como el argentino, que
si bien no tiene un gran volumen
en relacién a sutamario de mercado,
cuenta con destacados profesio-
nales y estd integrado por varias
empresas con mucho conocimiento
delatecnologiay sus aplicaciones.
Sibien no es un mercado muy nor-
malizado y tiene una dindmica de
negocios un poco diferente a otros
puntos de la regién, actualmente
es un mercado atractivo y tiene
mucho por desarrollar.

-Ingresar a una compania como
Mircom fue y es todo un desafio,
que pasa por posicionar a la marca
en la regién y desarrollar el ne-
gocio en los distintos mercados.
Tal vez hoy la compaiiia no tiene
una imagen de marca muy reco-
nocida, desde el punto de vista
comercial. Esto no pasa en otros

"A mediados de
los 90 comencé a
trabajaren la
industria de la
seguridad
electrénica,
luego pasé a
unaempresa
espanola
dedicada
al drea de
automatizacion
y control.

A principios de
2000 regreso al
sector, para
dedicarme
principalmente
al segmento
de incendio,
inicialmente en
unaempresa
local'; resume
José Maria
Placeres sus
inicios en la
actividad.

mercados, como Canadd, de don-
de es originaria la empresa y es
el referente del mercado. Lo mis-
mo sucede en otras plazas co-
merciales como Medio Oriente,
norte de Africa y la India, donde
nuestra compaiia tiene una fuerte
presencia. Aun asi, hemos logrado
concretar negocios muy impor-
tantes y estamos en franco creci-
miento en la regién.

- Originalmente el grupo Mircom
se ha dedicado a la deteccion y
notificacion de incendios y comu-
nicaciones. En la actualidad esta-
mos creciendoy diversificando en
distintos segmentos de la seguri-
dad y con la adquisicion de dife-
rentes companias, ingresé al mer-
cado de los sistemas de deteccién
de Fuego y Gas, principalmente.
Ademas, incorporé la comerciali-
zacion de equipos para extincion
de incendios, sistemas de control

jmplaceres@mircom.com

de acceso como asi también se
cred una division para desarrollo
de software y se lanzd una nueva
plataforma de gestion grafica para
las distintas lineas de sistemas de
deteccidon. Actualmente, se esta
proyectando el desarrollo de una
plataforma de BMS, que integre
todos los sistemas del grupo.

- Dependiendo del mercado del
que se trate, existen diferentes
grados de madurezy necesidades.
Actualmente las principales com-
panias del sector que producen
equipamiento basado en los es-
tdndares internacionales de este
mercado, generalmente, ofrecen
sistemas que brindan mayor fun-
cionalidad de la que el usuario
final requiere, por diferentes cues-
tiones en el desarrollo del mercado.
Hoy las principales marcas estan
posicionadas de manera diferente
en los distintos paises, todas con
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Indicador Activo de
Velocidad Maxima

Detectores
Vehiculares

Medidor de
Velocidad

Barreras
Vehiculares
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@ . Dyna@reypp
Dyna Group S.A. ‘a Q:; Buenos Aires - Argentina
Tel: (54) 11- 4546 - 3140/ 3141 ventas@dynagroup.com.ar

R. Freire 4801 C.A.B.A. (1429) %I m@v www.dynagroup.com.ar
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Distribuidor Oficial
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SpeedDome Ultra 8/ IP

CENTRO
NACIONAL DE
REPARACIONES
Approved Repair Center

Stock en Argentina

Minear S.A. José Cubas 2369 - C. P. G1419GME - C.A.B.A. - Tel./ Fax:(54 11) 4573-3311

Tyco Fire & Security Dealer info@minearsa.com [ Gremio: integradores@minearsa.com - www.minearsa.com
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www kantech.com

Considerelo una insignia
de autoridad y un escudo
para reputaciones.

Seguridad mas alla de
una insignia.



http://www.kantech.com
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http://www.twitter.com/noticiasRNSDS

una misma caracteristica: termina
imponiéndose aquella que ofrece
gran calidad profesional.

En cuanto a los clientes, el cor-
porativo sin dudas va a pedir equi-
pos y sistemas que cumplan con
diferentes estandares internacio-
nales, mientras que otros compran
bajo requisitos de normativa local,
o requisitos basicos de calidad es-
tandar en los equipos.

- Hoy nuestra prioridad es afianzar
la marca en la regién, donde te-
nemos un buen volumen de ne-
gocios, generando buenos recursos
para la compaiia. Estamos enfo-
cados en desarrollar México que,
como dije antes, es muy profesional
y con un gran volumen de mer-
cado. Los mercados de Chile, Peru,
Colombia y Argentina estan en
un buen ritmo de crecimiento,
con un nivel de exigencia alto. De-
jamos como ultima escala Brasil,
que demanda muchos recursos y
no genera resultados, en el me-
diano plazo, en funcién de esa de-
manda, sobre todo porque hay
muchas restricciones comerciales.

- Siempre es importante contar
€on un marco normativo que es-
tablezca los estdndares y requeri-
mientos minimos para la protec-
cién deincendios. Generalmente,
donde el mercado no esta regu-
lado, la capacitacion sobre las nor-
mativas internacionales y crear

Revista
Negocios de
Seguridad se
complace en

anunciar que en
proximas
ediciones, José
Maria Plceres se
sumara como
columnistaa
nuestro medio,
con una serie de
articulos
relacionados
conla
proteccion
contra
incendios.

conciencia de los beneficios reales
de lainversién en esta tecnologia
son claves. Lo que buscamos es
capacitar no solo al integrador o
instalador, sino también al usuario
final. La proteccion de vida com-
prende muchas facetas y tiene en
los sistemas de deteccidn y notifi-
cacion de incendios un compo-
nente importante. Para que estos
sistemas tengan un grado de efi-
ciencia adecuado, hay que trabajar
correctamente en andlisis del ries-
go, el disefo del sistema, la selec-
cién de tecnologia, la instalacion
y el mantenimiento. Si alguna de
estas variables no es la adecuada,
es muy posible que al momento
de una situacion critica el sistema
no cumpla las expectativas. Hay
que trabajar sobre la capacitacion
en forma constante.

Desde hace unos meses, Placeres
se encuentra dando cursos a pro-
fesionales del sector, tanto desde
ALAS como a través de su funcidon
en Mircom. Argentina, Chiley, pro-
ximamente, Per, Colombia y Costa
Rica seran los anfitriones.

- Llegué a la Asociacion como
adjunto de Eduardo Eguiluz, apo-
yandolo en sus capacitaciones y
actualizacién del material del curso.
Después de seis anos, ALAS me
designd instructor y comencé con
esta serie de cursos. La experiencia
es excelente, es bueno ver que
cada vez mas el mercado toma

conciencia de que la capacitacion
es una inversiéon y que ayuda al
crecimiento. Creo que el mercado
de incendios, en general, esta co-
menzando a crear conciencia acer-
cadel uso de los sistemas. Después
de experiencias de malas instala-
ciones y mal uso de los equipos,
se estd comprendiendo que la ca-
pacitacion en la tecnologia y la
normativa es un puntal funda-
mental de la industria.

- El profesional de incendios tiene
en claro cuales son y para qué sir-
ven los distintos cédigos y normas
internacionales, pero falta trasladar
ese conocimiento a la cadena co-
mercial y técnicos. De todas ma-
neras, los cédigos y normas esta-
blecen los pardametros minimos
para el diseno del sistema y no
garantizan el buen uso de la tec-
nologia. Para disefar correctamen-
te, hace falta mucho mas que el
plano electrénico y definir donde
colocar los dispositivos: es necesario
conocer las instalaciones a proteger,
sus condiciones, el uso, la gente
que trabaja o vive alli, las expec-
tativas de los usuarios... En defi-
nitiva, una suma de factores que
van mas alla de una normativa.

- Creo que el préximo paso va
por la concientizacion en el uso
de los sistemas, la capacitacion y
la regulacion en diferentes niveles.
En los préximos afos se va a pro-
fundizar en ese aspecto. En cuanto
a los sistemas de deteccion, los
saltos tecnoldgicos no se dan con
la misma velocidad que en otros
segmentos de la seguridad. Como
se trata de equipos que protegen,
fundamentalmente, la vida de las
personas y en segunda medida
los bienes, tienden a emplearse
tecnologias probadas, que llevan
afnos de desarrollo y por tanto,
anos en ser aplicados con absoluta
confianza en su respuesta. Si un
sistema no esta operado por per-
sonal idoneo, si no esta instalado
por profesionales, dificilmente
cumpla su cometido.

Creo que en laactualidad la cues-
tién tecnoldgica pasa, en este caso,
aunsegundo plano. Lo fundamen-
tal es la capacitacion en todos los
planos.
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ANIXER

Los mejores

sistemas de segundad
en un solo lugar.

Anixter es el (inico distribuidor del pais que trabaja junto con los
fabricantes lideres de la industria de seguridad electronica, que le
ofrece el asesoramiento y la solucion completa de infraestructura
y conectividad, gracias a su servicio de cadena de suministro de
probada eficiencia.

Anixter, su distribuidor de valor agregado.

v Deteccion de incendio @B ANIXTER
- Segundaﬁ pUb“Ca A Entérese de toda lo que Anixter puede ofrecerle
e C”’[:Uitﬂ Berra[j{] de ‘u’ldﬁﬂ coma distribuidor de valor agregado, recibiendo
CNX Anixter, el newsletter mas completo del
b Cﬂ ﬂ’[FD| dB dCCesn mercado de |a tecnologla
Anixter Argentina.
Castro 1844/46, C1237AAP Ciudad Autdnoma de Buenos Aires. Forme parte de la comunidad Anixter y disfrute de
Tel: (54-11) 4909-5200 contar con el mejor aliado para su negocio

iConozca en detalle todos los productos y las soluciones

de seguridad disponibles en Anixter! A“Ixril
Comuniquese con un Ejecutivo de Ventas al (54-11) 4909-5200


http://www.anixtersoluciones.com

DS-4108HC / D5-4116HC:
8/ 16 canales de video + audio
Comprasion H.264 4CIF, DCIF, CIF

DVR 4/8/16 canales

SH-T104HT / OBHT / 16HT:
4/8/16 videos CIF/D1 - 2 audios
1 disco HOD SATA - salida VGA

DVR 16 canales Full D1

D35-4208HF / DS-4216HF:
8/ 16 canaies de video + audio
Compresion H.264 Full D1, CIF

MNETSE:

NV-B02-PF:

1/3" Super HAD 480TVL
S0 Card - WiFi 802.11g

HDccly - Video Digital HD-SDI

NV-853-5DI:

Sansor 3.0Mp Progressive Scan
Full-HD 1080P (19203 1080)
Salida de video HD-SD1 1.5 Ghit's
Soporta ICR real DayMight
Control por R5485

Dual Power AC24WDC12Y

DE-4204HD:
4 canales de video HO-501

Maximo 200cps a 1080
Salida 1920x1080 HOMI

NE m

10€0p (25) / 10804 (50) / 720p (25,50)

Servidor IP Full D1
ET3=

DS-6101HF-IP:
1 canal de video + audio
Compresion 01 - doble streaming

DVR 4/8/16 canales
Prein, el

SK-BBO4AV / DBAV / 16AV:
4/816 videos CIFD? - 1/4 audio
1 disca HDD SATA - salida VGA

PC DVR con Funciones de video analitico
Contar objetns en delerminada direccion
Detectar objetos cruzando una linea

SK-8116HF:
16 video Full D1 - 4 audio
2 HDD SATA - salida VGA y HOM

BALUN pasiva simple

T .
UTP-101P / UTP-102P:

Senal color 300 mis UTP cat 5
Bomera a presion / tomilka

Lentes autoiris y fijas

°s g

(:P-2812/3580/0550AV:
Vanfocalss de 2.8 hasta 50mm
Iris fijo de 2.1 hasta 16mm

BALUN activo simple

UTP-BO1AT / UTP-B01AR:
Transceptor activo de 1200mits,
Alimentacidn 12V DC/AC

Microfonos ambientales

MIC-001 / MIC-002:
Control de ganancia por preset
Salida RCA - Alimemtacian 12VDC

Detectar objetos desatendidas
Detectar objetos perdidos
Detectar rostros humanos

Detectar humo y fuega

BALUN pasivo 4 / B canales

UTP-B04P / UTP-BOBP:
Sefal color 300 mts UTP cat.3
Bormara miltipke a tornillo

Fuentes de alimentacion

es©

PS-12/1000: 12VDC - 1000mA
PS-12/2000: 12VDC - 2000ma
P35-12/3300: 12VOC - 3300mA
PS-12/5000: 12VDC - S000mA

SK-5216AV:
16 video Full D1 - 16 audio
Salida ViGA - 8 discos SATA

- Aivws 1k

UTP-816F / UTP-B1GAR:
Unidad rackeable para 16 canales

"W Fasivo / Receplor activo 1200m.

BT-300 / BT-500 / BT-800:
7 funciones en 1 (vanios modelos)
Bateria para 12 horas de trabajo

+ SHOWROOM + STOCK + ATENCION PERSONALIZADA + LABORATORIO + PRODUCTOS = LA MEJOR OPCION EN CCTV

P PROVEEDOR LIDER;

LABORATORIO
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- ™ ‘.-'.
-

DEFOSITO

ENcCryv

Capital Federal y Gran Buenos Aires
ventas@electrosistemas.com.ar

(011) 4713.8899 / 4713.5550

Zona Cuyo, Cordoba y Litoral
ventas.cha@electrosistemas.com.ar
(0351) 425.1867 / 15.594.8788




Camara varifocal de 700 TVL WDR con IR Array

CP-TH20V:

Resolucion 700 TVL

Lente vanifocal de 4 a 9mm

WOR (Wide Dynamic Range)
lluminador infrarrojo LED Array 80m

Conirol magnético exterior de foco y 200m
Excelente resistencia a 1a infamperie IPG7
Brazo incorporado con alojamiento del cable

- ® & m W '- |. .

Camara WDR de 700 TVL

CP-6620V:
Wide Dynamic Range - 3D Noise
050 RS-485 - IR Array LED 50m

" .* J.
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Mini domo de 700 TVL

700 TVL - Lente 3.6 0 6mm
050 R5-485 - IR Array LED 30m

Domo de alta velocidad con Infrarrojo 80m

Domos High Speed

v L.
JE-2100 / JK-5500:

Camara BBOTVL - 0,001 Lux

| Zoom optico 37x/ 10x - 300%/seg,

Camara IR de 50m

CP-63208X;
Resolucion 480 TVL - Lente 6mm
lliyminador infrarrojo de S0 mts.

CP-3083V:
Resolucion 540 TVL - IR 30 mis.
Lente vanfocal de 8 a 20mm

Domos Low Speed

oVl

-

JK-5907 /5100 / 4515:
Camara CNB/Sony 480TVL

N 0,05 Lux - 607/5eg - 3510027

CGamara IR de 30m

CP-63205:
Resolicion 480 TVL - 4 o 6mm
llminador infrarmojo de 30 mis.

a 12mm

CP-84503V:
Resolocion 540 TVL - 2.8 a 12mm
Antivandalico - IR de 18m

ELEICTR«(?JI SISTEMA

JK-2109:

Camara SAMSUNG 370P Dia / Noche
Resolucion S0TVL color - GBOTVL BN

[lymiracion minima 0,001 Lux
Zoom 37x oplico - 12x digital
[lyminadar Infrarrojo de 80 mis,
Protocolo PTZ Peico P/ D

64 posiciones programables
Velocidad de paneo 300°/se0.

Camara IR de 25m

CP-3033F:
1/3" CCO de 420 TVL - 3.6mm
lIminador infrarrojo de 25 mis,

Mini domo IR antivandalico

CP-84505F:
Resolecion 480 TVL - 3.6mm
Antivandalico - IR de 18m

Electrosistemas de Seguridad SHL
Laprida 4034 - Villa Lynch - Buenos Aires
www.electrosistemas.com.ar \

EXPEDICION S

Camara IR de 25m
@ -
e
=3

1/4° CCD de 420 TVL - 3.6mm
Ieminador infrarmajo de 25 mis.

Mini domo IR de 15m

rh
Q.

CP-8420HF:
Resobucion 420 TVL - 3.6mm
Color blanco / negro - IR de 15m

LCAPA CITACION
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20 ainos desarrollando en el pais

Radicado en el sur de nuestro pais, en Puerto Madryn, uno de los protagonistas elegidos para integrar

esta edicidn, desde hace dos décadas trabaja desarrollando tecnologias para la sequridad. El nos cuenta

acerca de su trayectoria, la actualidad de la industria y sus proyectos.

-Comencéen el dreade seguridad
mientras trabajaba en tareas indus-
triales, en los afos 1985/86, trabajo
que me llevé a descubrir distintos
tipos de anomalias relacionadas di-
rectamente con dicha actividad. Con
el paso de los aios, fui abocandome
cada vez mas a ello, siempre acom-
panado por expertos y profesionales
ligados directamente a la industria.

- Si bien desde siempre fuimos
unaraza de innovadores y creadores
innatos, abocandonos o focalizan-
donos en la sencillezy robustez de
nuestros desarrollos técnicos, lo
que a mi entender alin nos falta es
ergonomia, belleza estructural y
una adecuada logistica de produc-
cion. Claro estd, sin desmerecer
estas cuestiones, el tema esta en
poder o lograr competir con aque-
Ilas naciones altamente tecnificadas,
que ofrecen innumerables formas
de capturar nuestra atencion, mas
aun el costo y aspecto final.

-Se estd trabajando mucho, desde
extensos cursos “bomberiles, por
llamarlos de alguna manera, como
RCP, BREC y control de incendios,
etc. En el sector industrial, se esta
trabajando firmey paulatinamente
en mejorar las condiciones laborales
o seguridad laboral mientras que
en el drea urbanistica, son muchos
los profesionales (entre los que me
incluyo) que pensamos en brindar
al ciudadano una adecuada tecni-
ficacion de control y monitoreo
ciudadano, tanto para prevencion
del delito como accidentologia vial.
Aun nos falta un gran camino por
recorrer. En mi caso, hace mas de
20 afos desarrollo tecnologia para
aportar algun tipo de solucién en

“En materia de
desarrollo e
ingenieria
debemos
mejorar la
ergonomia,
funcionesy
respaldo.
Durante muchos
anos nos
acostumbramos
ala frase *hacelo
asi nomds, total
esparael
mercado interno.
También hay que
mejorar el
respaldo,
asesoramiento
técnico pre
y pos venta”

materia seqguridad para fuerzas de
seguridad, rescatistas, etc.

- En esta area auin hay mucho por
trabajar, aplicar y descubrir. El ate-
nuante principal es que la gran
mayoria de estos sistemas o tec-
nologias son provenientes del ex-
tranjero, dificultando un poco su
aplicacién o adquisicion debido a
sus altos costos, poca informacién
y carencia de representantes téc-
nicos serios que den algun tipo de
respaldo fuera de lo comercial. Por
suerte, el nivel de nuestros profe-
sionales es sobresaliente, aunque
nos falta apoyo en desarrollo y pro-
duccién, ya que la verdaderay con-
creta necesidad la conocemos y
vivimos a diario. ;Quién mejor que
nosotros para solucionar nuestras
propias problematicas?

- Si, en muestras locales; provin-
ciales como INNOVA; nacionales
como INNOVARYy SIMPRODE Militar,
einternacionales como Shot Show
y UAV en Estados Unidos, y otras
de Panamg, Espana y Venezuela.

- Los primeros afnos fueron un
poco duros e inciertos. Poco a poco
fui haciendo conocer mis productos
ainnumerables empresas, organi-
zaciones, grupos de rescate y cuar-
teles de bomberos, teniendo el or-
gullo y honor de haber podido
apoyar a estos profesionales, los
cuales siempre alentaron mi labor,
ademas de asistir y aportar tecno-
logias para el rescate de victimas
en varios puntos del planeta, lo
cual esaltamente gratificante. En
estos 20 afos de trabajo y mas de
70 desarrollos, haber contribuido
a salvar, aunque sea, una sola vida
me deja plenamente satisfecho.

cinallijj@yahoo.com

- Para lograr competir seriamente
nos falta focalizarnos ain mas en
nuestras propias capacidades, ya
gue tenemos unaaltay reconocida
capacidad técnico-cientifica. De-
bemos mejorar la maquinaria in-
terna sobre registros de patentes
e inventos, actualmente muy bu-
rocratica y oxidada y tenemos que
generar nuevamente una concien-
cia nacional del “Consuma argen-
tino’, ya que es un circulo cerrado
en el que todo vuelve. Es necesario
abrir nuevas industrias, que puedan
autoabastecerse de materia prima
y no depender tanto de las impor-
taciones y cambios monetarios.
Creo, ademas, en que es hecesario
apoyar a las PYMES y Centros de
Investigacion y Desarrollo en reas
seguridad.

- Seguir trabajando como hasta
el momento y con un proyecto de
crear en diversas zonas del pais
Centros de Investigacion, Desarrollo
y Producciéon Tecnoldgica para la
Seguridad. Hay en la actualidad
varios proyectos importantes en el
area de la seguridad asi como en
ahorro energético y salud, que se
encuentran un poco dejados de
lado por falta de apoyo y respaldo
economico.

64




ey N

D : : Py = T I-’ij v_"V' ) (R
"i;;(fIEl .-'E" I:“;-"‘t_-ﬂ.i‘:f ;f-_.__ . 1.‘_t: "TT Iﬁ-{: :‘rﬁ};i .
’ _ .i":;_ i, .!_n" Ill-.:'f'lr ﬁ.;r:f I':-JIAII' “‘?}7__-5"

Anko-Tech Co., Ltd., con sede en Shenzhen, China, es una empresa de alta tecnologia especializada
en la fabricacion y venta de productos DVR con sucursales en Taiwan y Hong-Kong
y una moderna planta de SMT en China continental.

En los iltimos afios, la empresa desarrolld con éxito productos como tarjetas de captura de video, grabadora de
video digital incorporado y decodificador. Cuenta con amplia experiencia en el desarrollo de hardware
y con un sistema de garantia de calidad a gran escala.
Todos los productos tienen certificacian 1509001 e 1S02000, por lo que la compaiia puede garantizar
s calidad y satisfacer la demanda de mayor rendimiento a precios competitivos.
Asimismo, se mantienen vincules de cooperacién tecnligica con empresas de
fabricacion profesional de productos DVR de Corea, Taiwan y Canada.

Anko-Tech, sindnimo de competitividad y vanguardia tecnoldgica, se transformard en
s socio corporativo para ayudarlo a consolidar el éxito de su empresa.

011.4632.5625
011.15.5577.CCTV (2288)
info@dvr-store.com.ar
ventas@dvr-store.com.ar
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DUy KCM-3211
STOFEC i imeiern

PoE Box Camera
e s 18x Zoom

Funcion Dia/Noche por filtro IR mecanico

lluminacion minima 0.05 lux / F1.6 \/ | A‘ I I
Built-in f4.7-84.6 mm [/ F1.6 Megapixel DC iris zoom lens Connecting Vision

Compresion seleccionable H.264, MPEG-4 5P, MIPEG con Streaming dual

Configuracion de hasta 4 zonas privadas en canales independientes

Audio de dos vias

Salidas y entradas digitales
Videodeteccion por movimiento
PoE Class 3 / DC 12V

GNR-2000
Desktop Standalone NVR

Administra hasta 16 cAmaras IP o video encoders.
Soporta formatos H.264/ MPEG-4/MIPEG

hasta 4 megapixeles de resolucion,

Control de domo PTZ, posiciones programales,
tours y mouse PTZ

4 canales de reproduccion sincronizados.
Busqueda por fecha o eventos.

Audio de dos vias.

Nimero de usuarios ilimitados

a traves de visualizacion
remota via web,

Disefio compacto,

011.4632.5625
011.15.5577.CCTV (2288)

Sy
info@dvr-store.com.ar

r-store.com.ar ventas@dvr-store.com.ar
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SF-2012H-C

Camara cubo compacta para uso interior con audio hidireccional.

Por medio de una tarjeta Micro-30 permite hacer back-up

de imagenes y eventos que pueden ser luego vistos de manera local.

SF2012H-B Esta camara ofrece una resolucin en HD de hasta 720p a 0FPS y
funciones avanzadas como deteccidn inteligente de movimiento
y enmascaramiento de zonas privadas.

Con resolucion de hasta 2 megapixeles,

13 SF-2012 ofrece alta calidad y amplia perfomance.

Camara megapixel de uso interior o exterior con
filtro IR mecanico y LED IR incorporades, para
dptima visualizacion en condiciones de baja luminosidad.

Caracteristicas 2
' Caracteristicas

Resolucion 2 megapixeles.

Sensor de escaneo progresivo 1/3.2 CMOS,

Lente varifocal (f/3.6mm=~f/16mm).

Resoludon 2 megapixeles.

Sensor de escaneo progresivo 1/3.2 CMOS,

Compresion H.264, MPEG4 y lluminacion minima: 1.5 Lux @ Ff2.0.
MIPEG simultaneos (Tri-encoders). Compresion H.264, MPEG4 y MIPEG simultaneas (Tri-encoders).
Hasta 15fps (1600x1200); hasta 30fps (1280x720). Hasta 15fps (1600x1200); hasta 30fps (1280x720).
35 LEDS IR que ofrecen visualizacion de hasta 20 metros. Alfacenamishtolon]

Deteccion inteligente de movimiento . . :
Deteccion inteligente de movimiento para minimizar las falsas alarmas,

Audio bidireccional.
Sistema operativo Linug@mbebidol H

para minimizar las falsas alarmas.
Alimentaaon PoE.

Audio bidireccional o
Sisterna operativo Linux embebido. Cumple con estandares ONVIF

Cumple con estandares ONVIF. Q ‘
Incluye soft NVR Aver de hasta 36 canales. |

Incluye soft NVR Aver de hasta 3‘{_;?”%

011.4632.5625
011.15.5577.CCTV (2288)
info@dvr-store.com.ar
ventas@dw-stnre.:om.ar
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David Petliuk

30 anos al servicio de la industria

Reconocido por sus pares y formador de profesionales en el sector, repasamos con David su trayectoria, signada

por la perseverancia y los vaivenes de nuestro pais. Hoy disfruta del presente y analiza su futuro personal y el

de la industria de la seguridad, especialmente en el segmento de la deteccién de incendio.

S u primera experiencia laboral
fue el inicio de una larga tra-

yectoria en la industria de la se-
guridad electrénica. “Estuve tra-
bajando desde que egresé del se-
cundario, por 15 afos, en unaem-
presa dedicada a las alarmas, Ge-
neral Industries S.A, donde aprendi
los fundamentos de la seguridad
electrénica. Junto aamigosy com-
parieros de la secundaria fundamos
Alarmas Guard, en 1980 aproxi-
madamente. Su primera sede es-
tuvo en la calle Congreso, en Villa
Urquiza, para luego mudarseaun
edificioimportante en la calle Char-
cas’, rememora David Petliuk acerca
de sus inicios en la actividad.

“De Guard tengo los mejores re-
cuerdos, hice grandes amigos y
comencé a conocer gente muy
valiosa para el medio. ;Por qué
dejé Guard...? Creo que un poco
para explorar nuevas opciones y
cambiar la metodologia de trabajo,
enfrentar un nuevo desafio’; explica
acerca del final de su ciclo en esa
empresa.

NUEVA TECNOLOGIA,

NUEVA EMPRESA

“Hace 30 afos la tecnologia uti-
lizada era analdgica, en casi todos
los equipos para seguridad elec-
trénica y mucho mas en aquellos
sistemas para deteccién de incen-
dios. Ademas, cuando comencé
en el rubro, no existia el profesional
deincendio tal como se lo conoce
hoy. Tuve que estudiar, y mucho,
para lograr entender la problemé-
tica de incendio y, fundamental-

o m o] 1 iriim m s s 7

mente, para conocer sobre la tec-
nologia digital, que era la que co-
menzaba a proponer Notifier hace
muchos anos” cuenta Petliuk.

Sobre su relacién con Notifier,
relacion que aun hoy continua,
narra: “hace 26 anos conoci la
marca Notifier. En ese momento,
no habia una conducta niuna cul-
tura en detecciéon de incendio y
este fue un equipo revolucionario
por su tecnologia. En ese momento,
terminada mi vinculacion con
Guard, comenzoé mi relacién con
Alberto Alvarez con quien creamos
DETCON.

El nombre Detcon tiene su ex-
plicacién: “se llamo asi -cuenta el
protagonista- porque nos dedicé-

o

bamos a la deteccion de incendios
y control inteligente”.

La relacion con Detcon se pro-
longé a lo largo de una década,
tiempo en el que laempresa tuvo
un crecimiento exponencial.“A lo
largo de diez afos, el negocio que
mas crecio, por mucho, fue la de-
tecciéon de incendios y la marca
Notifier se posiciond como un re-
ferente del mercado. Para lograrlo,
tomé un camino diferente al con-
vencional: comencé a asesorar a
los especificadores de corrientes
débiles que estaban anclados a
una tecnologia analégica muy an-
tigua, y no lo digo por vender sis-
temas digitales, sino que tiene que
ver con el constante avance de la

mTimeline

1980

Funda Alarmas Guard, cuya se- Comienza su relacion con la
de inicial estaba en Villa Urquiza ~ empresa Notifier, a la que repre-

1993

paraluegomudarseaunedificio  senté -y representa- a lo largo  durante una década.

en la calle Charcas.

de toda su trayectoria en distintas
companias.

2003

Junto a Alberto Alvarez funda  Se suma a Fuego Red, hoy per-
Detcon, en la que permanecid  teneciente al grupo Securitas,

empresa para la que contintia
trabajando.
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Seguridad en 12 clsdad-

gl DVR #1 del Mundo!
Relacion Precio, Calidad, Prestaciones, Inigualable!
3 anos de Garantia. »

Soporta 8 HOD de 4 TB c/u total 3278 - Salidas HOM| y VGA en
e 1080P Full HD - Soporta Andlisks Dindmico - Soporta Blsgqueda
1 Al ! por Eventos y Tags - 2 Puertos de RED 1001001000
Serle DS 91 1 6H Fl ST Redundantes - Grabacidn de 480 fps en 4CIF - Funcidn Video Tag
Recording - Grabacitn Redundante tipo RAID - Frente Rebatible,
carga de HDD fromtal,

ONVIF H:.m.

DVR

Serie 9500NI-S Serre QBDONI SH
TODOS LS CANALES BEM IF _.:_._ o0 A o
TIEMPO REAL, GRAB grn, 1080P 1080 r
EN TIEMPO FEAL. GRABACION HASTA 5 MPX. HASTA S h.’.l r{

HIBRIDOS R
ONVIF

Serie DS-9016HFI-S ==  Serie DS-9016HFI-RH HE!

TODOS LOS GANALES EN 4 CIF ¥ 1080P : TODOS LOS CANALES EN 4 CFF Y
ENTEMPOREAL - SOPOATA 16 g 1080F EN TIEMPO REAL - DISCOS HOT
CANALES ANALOGOS + B CANALESIP SWAP - GRABACION EN RAID D15 -

O 16 CANALES P

“Onvif Soporta todos los fabricantes de Camaras IP mas reconocidos”
Video y Localizacion en Tiempo Real

DVR para Moviles por 3G y WiFi

¢ |nstalacion en cualquier unidad mdwil & Transmicion por: ® Visualizacidn de recorridos en Google Maps
GPRS - 3G - WiFi

Go gle

H.264 DSP Comprasidn por Hardware = Modulo GPS Incorporado = Informacion de GPS y Velocidad embaebida en video e Integracion con Google
Mapse Trackeo de Rutas sobee planos de Google Maps * Tecnologea Antivibracion Patentada = 3G, COMA, WCDMA, EVDO, TD-SCOMA, Wireless »
Software de Centro de Monitoreo = Software de Senidor de Streaming para tecnologia 3G = Audio v Video en Tiempo Real = Comunicacion
Bidireccional sobre [P = Entradias y Salidas de Alarmas = Alarmas por Exceso de Velocidad
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de IVA debe ser del 21%, seglin nuestras regulaciones aduaneras.

HIKVISION HOUSE
LATINOAMERICA

by Security One
“Nuevo Centro de Soporte y Capacitacion”

- Disponibilidad de Stock Inmediatal
- Importaciones bajo Posiciones Arancelarias
indicadtas por DGA/AFIP

- Certificados de Seguridad Eléctrica disponibles
¥ vigentes.
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- Nueva Direccion: Teléfono Email §
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tecnologia’, explica.

Vendedor por naturaleza, buscé
el camino para lograr que la marca
comenzara a ser reconocida. “Si
no se le ensefa a los asesores, a
los ingenieros y a los arquitectos
qué es lo que hay disponible, el
mercado no reacciona. Si no se
creala necesidad y se da a conocer
una solucién para esa necesidad,
dificilmente pueda imponerse un
producto, cualquiera sea el mer-
cado’, cuenta acerca de su trabajo
en Detcon con Notifier.

Esta tecnologia para la prevencion
de incendio en el mercado fue un
punto de partida: todos los pliegos
y proyectos comenzaron a trabajar
con esa tecnologia.

Afianzada Detcon en el mercado,
tres companias se interesaron en
sucompra: Tyco, Johnson Controls
y Chekpoint.“Tomé la decision de
vender a Johnson Controls y des-
pués de un tiempo no pude adap-
tarme a la cultura de negocios de
la empresa ni ellos pudieron tam-
poco adaptarse alamia.Elfindela
relacién fue muy conflictivoy hasta
resigné dinero para poder quedar
en libertad de rearmar mi camino
profesional, que fue en Fuego Red".

FUEGO RED

Fuego Red estaba conformada
por Claudio Wainer y Gustavo En-
riquez, alos que pronto se fueron
sumando Daniel Aiello, Pablo Dia-
kow, Nazareno Areal y Roberto
Schottlender, quienes desarrollaron
el proyecto.

“Fuego Red se habia iniciado co-
mo distribuidor de Notifier, relacion
que era obvia para darle continui-
dad ala marca en Argentina, dado
que Detcon se vio obligada, por
parte de Johnson Controls,a cam-
biar su marca y no tenia sentido

“Siempre estuve
rodeado por
gente de primera
ytuve lafortuna
de asociarme con
gente muy
capacitada.
Pudiendo
encarar una
empresa
unipersonal,
nunca me senti
capacitado de
manejar todas
sus facetas...
Como buen
vendedor me
considero una
personatan
desorganizada
como creativa”

perder el terreno ganado hasta
ese momento por parte del fabri-
cante. Tanto la gente de Fuego
Red como los directivos de Notifier
estuvieron de acuerdo y fueron
ellos quienes continuaron la rela-
cién comercial, a la que me sumé
una vez desvinculado definitiva-
mente de Detcon y Johnson Con-
trols” detalla.

Paralelamente, David Petliuk co-
menzo4 una aventura: “me asocié
con un amigo, Alfonso Michelin
Salomén en su empresa en Uru-
guay que se denomin6 SIC, la
cual se vendié el afo pasado a
Prosegur’, cuenta.

El crecimiento sostenido y el
nombre ganado por Fuego Red
en el mercado hicieron que Schnei-
der Electric y Securitas se intere-
saran por la compania. “Ambas
empresas se interesaron por Fuego
Red, basicamente porque conta-
mos con el conocimiento de la
tecnologia de BMS muy afianzado,
muy probado en el mercado y
destaco que Building Management
System serd una de las mas im-
portantes tecnologias en los pré-
ximos anos, donde el manejo y el
control del confort y la energia
seran puntos trascendentes. Adi-
cionalmente se valoraba mucho
el profundo conocimiento y ma-
nejo de lamarca Schneider Electric.
También intereso su profunda pe-
netracién en el mercado de de-
tecciény aviso de incendio.

Securitas fue, de las dos, quien
mas se apurd, por decirlo de alguna
manera, en adquiriros y con ella
estamos trabajando”.

La experiencia Detcon-Johnson
Controls no habia sido buena. ;Por
qué insistir entonces?

“Tenia mis reparos después de
la experiencia Johnson, pero la
verdad nos encontramos con Se-
curitas con una empresa que te
da absoluta libertad de trabajo y
un soporte increible sin atarte a
burocracias empresariales. Tienen
un claro conocimiento de la cultura
de negocios en Argentinay la res-
petan’, responde Petliuk.

LAS RELACIONES

CON SUS COLEGAS

Sin dudas, David Petliuk es uno
de los profesionales mas recono-
cidos de nuestro mercado y no
solo por su trayectoria, sino tam-
bién por su persona. Asi cuenta
su derrotero: “Fui avanzando en

Guard, Detcon, fui desarrollandome
profesionalmente y tuve la suerte
de poder ir creciendo en la faz co-
mercial. Creo que un vendedor
esta formado por cuatro variables:
una componente de suerte, mucho
don de gente, facilidad de comu-
nicaciéony un buen producto para
vender. Esa combinacion, que fui
construyendo con los afos, me
dio muy buenos resultados”.

“Siempre me rodeé de gente de
primeray tuve la fortuna de tener
socios muy capacitados y, funda-
mentalmente, muy buena gente.
Pudiendo tener una empresa uni-
personal, nunca me senti capaci-
tado para manejar lo comercial,
lo técnico, lo administrativo... Co-
mo buen vendedor soy una per-
sona muy desorganizada y como
buen vendedor, también, me con-
sidero un tipo creativo. Con el
tiempo fui desarrollando un grupo
de profesionales y hoy puedo decir,
con orgullo, que al lado mio se
formaron quienes hoy son duefios
de algunas de las principales em-
presas del rubro, todos estuvieron
mas de 10 afos a mi lado, for-
mandose, perfeccionandose... Me
parece muy bien y me da mucha
alegria que puedan crecer de ma-
nera independiente”.

LA PROFESIONALIZACION

“El profesional evoluciond ala par
delatecnologia y hoy es muy dificil
conseguir una persona formada
en ese aspecto. No se consiguen,
por ejemplo, vendedores técnicos.
Se ha cortado la cadena de las
vigjas escuelas técnicas, entonces
los que se forman de alguna manera
dentro del rubro, son muy codicia-
dos. El futuro para quienes ingresen
en este segmento es enorme, ya
que hay una escasez muy grande,
no hay una formacién constante
de estos profesionales y los que se
forman en una empresa son ten-
tados siempre por alguna otra. Los
técnicos y los vendedores crecieron
en su formacion al ritmo de la tec-
nologia’, dice Petliuk acerca de la
actualidad de la profesion.

Con respecto al futuro, Petliuk
responde: “dependiendo del pais
y en la medida en que se tome en
cuenta la necesidad de la preven-
cion contra incendios, el mercado
va a seguir creciendo y las empre-
sas se veran obligadas a una mayor
profesionalizacién e importantes
saltos tecnolégicos” m

<72




SONY

make.believe

CAMARAS DE SEGURIDAD HD SONY
SERIE

Excelente calidad de imagen Full HD, soporta H.244 a 30 CPS =

lluminadores IR Incorporades, auto-adaptables »
a la distancia del objetivo enfocado

Caplura claramente objetos en la oscuridad ™
hasta 15 metros de distancia

Unicas con capacidad de andlisis inteligente =
de las imégenes deniro de la camara

IPYELA.

Para mas informacién visitanos en
www.sonypro-latin.com

NUESTRAS SOLUCIONES DE VIDED SEGURIDAD YA ESTAN DISPONIBLES A TRAVES DE NUESTROS INTEGRADORES ¥ DISTRIBUIDORES:

GUERSOD L iskawa ISP @erosteur  [JrrorEk @O@
o hy Bir =2 SECURITAS



http://www.sonypro-latin.com

Seguridad Electronica

Importadores y
distribuidores mayoristas

Sistemas de Seguridad Electronica Venta al gremio

CONTROL DE ACCESOS

LECTORES DE PROXIMIDAD. TARJETAS ¥ TAGS
Tags de proxamidad EM 125 Ehe,
Tasrjetas dit peoximicad 150 y Clamshell
EM 125 Khe - HID - Mifare - UHF315 Mhz

‘\-—-—f Llawveros y sobres paria credenciales

LECTORDE - g
I DS000
F;um?v::rd 26 bis. Lector de proximidad HMB002/3/5 Lector de praximidad JLR10O ]
UHF 915 Mhz con salida Wiegand 26 béts o R5232 can salida Wiegand 26 bits
Alcance de' 100¢s EM 125 khz/ HID 125 Khz / Mifare. EM 125 ki
Adcance de Blcm.
CONTROLADORES CONTROLADORES . / s
DE ACCESO AUTONOMOS DE ACCESO CON REPORTE ” . ;
=
PULSADORES .
Pulsadores rex de salida NO/NT
ACPIE /M/H HM 1000 ART21 Scd403 Metilicos
Crtrtiadat autiinoma oara wmm Capacidad 1000 vueick RELOJ Y CONTROL Abs
10050 st pin y0 et usearas taljla Tanjota yo p == :
[peesp— Apta extmriar Eommerscacion Rat8t ?oﬁwhfufn?: o = ;:mma
Versssnes [Em marm 125Kk Linctar mcorpando con Saftwate Cipecied o ST REARS. ————T—— contacio
HID 12580 | Wifare Lector mcorparadn G "m"“‘”:.', Lm“' it
Lector incorpanado %
& . s T
OMTROLADORES BIOMETRICOS B ——
-

<
-
SR 100 | FACE302 LS000
1500 huelles tiejetes Lector sdciomal para F§ 1500 husltes / 700 restros Carmadurn metdecma
Pusrin R5232-R5485-TCR WP Purios R5232-RS485-TCRP 500 huedas 7 100 psn
Soltware Saltwars PLACAS
CONTROLADORAS MULTIPUERTA
CERRADURAS

Soporta 30000 tarjetas v TD0000 negistos.

300s / EGODOLED HERRAJES DESTRABAPESTILLOS CERRADURA Software basado i web
Canadura elecmagréb Funceén antipasback.
= de J00LL/E00LL ! PESLIKCIGN NCANG Clz}n;{LFgE:':fﬂ C2-200 7 puertas soporta 4 lectores {2 de enirada, 2 de sabda |

C3-400 & puierias soporta 4 lectorms (4 de antrada)

Envios al interior - Servicio de entrega a domicilio




CCTV

Domos Filios

®

LTLC eLecTRONICS

O " ALTES FONTPEE. " P OFTEC TEN, " ST ST TEE

. | . :r

DPSP36/DPAR36 DMSP36/60/DMAR36 DMSP4AD DP7000IR DP7000 DM 7O00IR
Do plintico 24 LEDS IR Derna antivendilico apio et Doma Antrenedilico Doma Pléstica Dome Pléstico Dama Antivandalion spts exterior
CLD Sony 430580 TVL 24 LEDS IR aphs exteror Memi en pantalia Mo en pantals Meni en pantala 36 LEDS (R
Lente 3. Bmm CCO Sony £20/540 TWL T8 LEDS IR - CCD Sony 4201 24 LEDS IR - CCD Somy T00TVL CLCD Somy T00TWVL CCO Sony TOTVL
Lante 3 £%Bmm Lerdo Varitocal dsSmm Lente Warilocsd 4 & Smin Lesdn Var#ocal & @ S Lente Varifocal 4 a Bmm
CAMARAS OCULTAS PLAacAS CAPTURADORAS DVR STAND ALONE

1N/

COPIR - CPIN - COSMK
Sensed de wideo 173" Colar CCOLS0MY
A2-540-TVL
1ZVDE - 0.Y LLod
Lente 3.6 mim / femm

CAMARAS Box

B5P4200-B5P4800
BSP5200-BSP5400AF
BSP7000
Sermor de viden 172 Color CCI SOMY
£70-4B0-540- 700 TWL
12VD0C - 0,1 LUK
Con o - DiaNocte
AGCBLE-AWE

ACCESORIOS

&1 1
<2V

CONECTORES

BNC Cnmpeaabia/tomilia
Dutivadines y plogs de almentaciin

Adsptadtores de BNC-RTA

¥ r

ACCESORIOS
Dstribuidoms de wideo d 14 - 2l - Ix18
Comwursor de Vides o VGA
Microdono de afta sensihiidad squstabie
Comeersar ASEXE RSEES

Ut Y e

3

_a 514/518/916
Simend Alone HI64 de 40/16 cansles de vadao
o, Salida BNC v YGA Peal Tare
Softwary CMS 84 Ch sin carge
Places Capturndoras de 410732 conales de video RELAS/ Alarmas
1572571 000 FFS Soporia Cebdares
CAMARAS PTZ.
U
-
BO27H PTZ108/309 LANLSS07 LAMNL2100
L0 Sony 520 TVL CCO Sony 420540 TVLSSSM 3 £op Som: 380 TVL - oo Z7x mutolsce D Samaong 540 TVL . socen M minctco
roam 1T sstolocs JE0°- Presuts- Apts gxienol 350" Low Spoed: Progs 60" High Spesed - Apts axtaiior
Apla xseiol
CAMARAS INFRARROJAS

Smﬁvm 143 Sony, Amnm

“ < v 5%

CMSP24L36 CMAR30L36/60 CMXXS50M CMSP36L4AS CMSP72L4A9
EZOTVL-BU20MTS - 26 mm 540 TVL. IRESMTS - 368 mm 20050 TV 470 TVL - 1 30MTS 540 TVL - I 50MTS
IR SOMTE - & mim Vmilocal de a8 e Vanilncal de 448 mm

LENTES
Liieg de- cristsd
iris Ije da 2,800 6/81 2176 mmem
Ao vaniocsl de 35 & Been /2.8 8 12mem /5 a S0mm

»
<

o
A 3 N

GABINETES Y SOPORTES
Oabretes aplo extenior de ABS y slaminio o sapoite
Sopories plisieod pica Chinaima

@ e JLE

BALUNES CABLES FUENTES
Transcepbodes du vidoo para cable UTP Cables do slimentacion TP y Bgolat Fuﬂesrmlquu1ﬂl',c:
300- 13001800 mis coloi. D05 - B0 7% - Bl 2] S & T2 -S4 - 2A - TA

1-4.8-18 conales. Cables UTP intanor exterior

Cables conxiles

www Iantrunica.cnm ar



http://www.lantronica.com.ar

@ |
OPINION PROFESIONAL

http://www.rnds.com.ar

Como llevar a cabo un Estudio de Seguridad

Pautas, recomendaciones y analisis de riesgos — 1ra. Parte

Para llevar adelante una instalacion o un plan de seguridad integral es necesario sequir ciertas pautas y pasos,

que hardn que el objetivo planteado sea mucho mds sencillo de implementar. Para lograrlo, hay una serie de

procedimientos que los profesionales de la sequridad deberian conocer.

1.LA SEGURIDAD

1.1. CONCEPTOS BASICOS

La seguridad nace del “temor a
perder’, del producto de una ame-
naza. En su concepto tradicional,
es la“ausencia de riesgo’, mientras
que en un concepto mas actuali-
zado, podria definirse como “el
conjunto de riesgos controlados
adecuadamente’, entendiendo es-
to como el “riesgo” (concepto que
veremos mas adelante) en un nivel
aceptable.

En definitiva, la seguridad es la
evaluacién de riesgos para deter-
minar su aceptabilidad (aproba-
cién, admisién), efectuada por per-
sonas con diferentes niveles de
conocimientos, experienciay emo-
tividad, los cuales generan diversas
percepciones sobre la misma. Cada
una tendra sus fundamentos para
determinar qué es suficientemente
seguro.

1.2. DETERMINACION DE LA SE-
GURIDAD REQUERIDA
La Unica forma de determinar la
“sequridad requerida”es establecer
el consenso entre:
- Especialistas (aceptabilidad téc-
nica)
- Gerencia (aceptabilidad politica)
- Autoridades (aceptabilidad legal).
Este nivel de aceptabilidad esta
muy ligado a la obtencién del cos-
to/beneficio de un sistema de se-
guridad de una organizacion.

1.3. OTRAS DEFINICIONES

- Seguridad es el nivel de acepta-
cion de riesgos y las medidas y
medios que se adopten e imple-
menten para enfrentarlos, de tal
manera que a mayores riesgos
mayor aplicacion de medios y
medidas, y viceversa.

- Es el estado de tranquilidad y
confianza, basado en la sensacion
de ausencia de peligro, que se
logra luego de adoptar un con-
junto de acciones que permitan
reducir la exposicion a determi-
nados riesgos.

Seguridad en el

nivel de
aceptacion de
riesgos y las
medidas y
medios que se
adoptene
implementen
para
enfrentarlos, de
tal manera que a
medida que los
riesgos
aumentan, se
abritan mdsy
mayores
medidas para
contrarrestarlos

M indice

Tra. Parte

1. Laseguridad
Conceptos bdsicos
Determinacion de la
seguridad requerida
1.3. Otras definiciones

2. Estudio de seguridad
2.1. Fases
2.2. Introduccion
2.3. Generalidades
2.4. Informacién general
2.5. Medios y medidas de
seguridad y deficiencias
Medios
2.5.2. Medidas
2.5.3. Deficiencias

2.6. Aspectos del personal

2.7. Aspectos de

equipamiento
2.8. Antecedentes
2.9. Recomendaciones
3. Estudio de seguridad

3.1. Aspectos técnicos

3.2. Finalidad

3.3. Cudndo debe elaborarse
un estudio de seguridad
Quiénes lo elaboran
Pasos previos
Normativa a tener en
cuenta
3.7. Aspectos a considerar

2.5.1.

3.4.
3.5.
3.6.

- Es una organizaciéon dinamica
de elementos psicolégicos, 16gi-
cos y fisicos para neutralizar las
amenazas, presididas por hom-
bres desarrollados mental y es-
piritualmente que inspiren paz
y salud mental.

- Seguridad es el control de pérdi-
das accidentales

2.ESTUDIO DE SEGURIDAD
2.1.FASES

« Preliminar o de Coordinacién: Se
efectia el planeamiento del tra-
bajo y las coordinaciones con el
cliente, se fijan costos y se realizan
visitas preliminares.

« De recolecciéon de datos: Es un

3.8. Técnicas para la
elaboracion
3.9. Coordinacion
en la ejecucion
3.10. Qué debe obtenerse
cuando se realiza
el trabajo de campo

2da. Parte
4. Las empresas
4.1. Objetivos criticos
4.2, Clases de recursos
5. Los riesgos
5.1. Origen
5.2. Clasificacién
5.2.1. Contra las personas
5.2.2. Contra las instalaciones
y la produccién
5.2.3. Contralas informaciones y
equipos de comunicaciones
5.2.4. Contra el medio ambiente
5.3. Tipos
5.4. Variables
5.5, Escenarios
5.6. Gestion del riesgo
5.7. Acciones sobre el riesgo
5.8. Niveles de
aceptabilidad del riesgo
5.9, Estrategias
para afrontar riesgos
6. Glosario

“trabajo de campo’; es decir, se
obtiene la informacion en el local
materia de estudio de todos los
factores involucrados en la segu-
ridad (@amenazas, riesgos, medidas
de seguridad, vulnerabilidad, etc.)

- De procesamiento: Es el trabajo en
oficina, através del cual se procesa
toda la informacion obtenida, iden-
tificando, analizando y evaluando
todos los factores intervinientes en
la seguridad de un local. Asimismo,
se delinea y establecen las reco-
mendaciones pertinentes.

- De formulacion: Se tipea el trabajo,
insertandose fotografias, planos,
gréficos, diagramas, y se le otorga
el cuidado y esmero para la buena
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presentacion.

- De sustentacion: Se presenta o
entrega el estudio y se expone
el trabajo ante la gerencia de la
empresa o cliente.

2.2.INTRODUCCION

Un estudio de seguridad com-
prende procesos en los que se exa-
minan factores favorables y adversos
de un sistema, se identifican las
amenazas, analizan y califican los
riesgos, y se emiten recomenda-
ciones teniendo en cuenta el costo
beneficio de las inversiones.

Al referirnos al Riesgo, debemos
aceptar que el riesgo siempre esta
presente en cualquier actividad y
no se le puede eliminar, pero si
podemos minimizar, disminuyen-
do de esta forma la amenaza.

2.3. GENERALIDADES
- Objetivo
- Finalidad
- Coordinaciones
- Periodo de Elaboraciéon
- Equipo de Elaboracién

2.4. INFORMACION GENERAL

Sobre la Zona: Provincia; insertar
grafico de la provincia con distrito;
aspecto socioeconémico.

Sobre la planta, local e instalacion:
Direccion; limites perimétricos (in-
sertar grafico de la planta en la
zona; descripcion de actividades;
distribucion fisica; personal de tra-
bajadores; turnos; vecindad; vias
importantes de circulacién.

2.5.MEDIOSY MEDIDAS

DE SEGURIDADY DEFICIENCIAS

2.5.1. MEDIOS

Medios de seguridad existentes:
barreras humanas; barreras fisicas.

- Primera barrera: Muro perimétrico,
torres de observacion, garitade con-
trol, tranqueras, accesos al interior,
puertas peatonales, portones.

- Segunda barrera: Edificaciones,
puertas y ventanas, cercos sobre
los muros, equipos y medios de
seguridad, arco detector de me-
tales, grupo electrégeno de emer-
gencia, sistemas de alarma, sistema
contraincendios, cisternas; canillas
y mangas de agua, extintores, ro-
ciadores automaticos, central de
monitoreo y CCTV, comunicacio-
nes, iluminacion, instalaciones
eléctricas, pozo a tierra.

2.5.2. MEDIDAS
Control Vehicular: Sefnalizacion

Al referirnos al
riesgo, tema que
aboerdaremos
en un préximo
capitulo,
debemos aceptar
que éste siempre
estd presente en
cualquier
actividad, no se
lo puede eliminar
pero si
minimizar,
disminuyendo la
amenaza.

de transito, estacionamiento, zo-
nificacién y sefalizacion de segu-
ridad, ventilacion e iluminacion
natural, custodia de valores, zonas
reservadas y/o estratégicas, control
de acceso de personas, control de
vehiculos, limpiezay orden interior,
tableros de llaves, fuerzas del orden,
empresas de apoyo para casos de
emergencia, primeros auxilios, per-
sonal de trabajadores.

2.5.3. DEFICIENCIAS

Aspectos de seguridad, estudios
de seguridad, planes de seguridad,
comités y brigadas, procedimientos
normalizados, normas de seguridad.

2.6. ASPECTOS DEL PERSONAL

- ;Cuentan con Reglamento in-
terno de trabajo?

- ¢{Existe cultura de Seguridad en
los trabajadores?

- ;Se ha preparado y capacitado
al personal para actuar en casos
de emergencias?, jcudl es la fecha
de la ultima capacitacién?

- ¢Se han constituido técnica-
mente diferentes brigadas?

- ;Existe publicacién sobre rela-
cién de brigadas?

- En la practica sobre el uso de
las mangas contra incendios, jse
notd conocimiento?

- iSe ha preparado adecuada-
mente a la telefonista para casos
de terrorismo blanco?

- ;Se ha capacitado al personal
de trabajadores sobre comporta-
miento en casos de sismos?

- ;Se han realizado simulacros
para casos de emergencia?

- iEl encargado de seguridad es
un especialista en el rubro?

- ¢Se ha instruido al personal de
trabajadores para evitar que co-
meta delitos de infidencia?

- ¢Los trabajadores de los con-
tratistas efectuan sus labores con
los equipos de proteccién perso-
nal?

- iExisten en los legajos del per-
sonal, informes sobre certificacion
o verificacién de antecedentes?

2.7. ASPECTOS

DE EQUIPAMIENTO

- ¢Existen equipos y uniforme
para la lucha contra incendios?

- ;Cuenta con equipos de emer-
gencia?

- ;{Existen equipos para rescate?

- ;Se ha realizado verificacion
para detectar o evitar intercepta-
cion telefénica?

- ;Los tableros de mando eléc-
tricos necesitan protecciony man-
tenimiento?

2.8. ANTECEDENTES
Establecer antecedentes sobre:

- Amenazas contra las personas:
asalto y robo, agresiones (segui-
das de lesiones), secuestro, ex-
torsién, accidentes de trabajo,
intoxicaciones, enfermedades
profesionales.

- Amenazas contra las instalaciones
y produccién: robo de equipos,
mercaderias y materiales diversos;
hurto sistemdtico; sabotaje; in-
cendios (provocados y/o fortui-
tos); vandalismo (ataques a las
instalaciones); lluvias; inundacio-
nes; sismos; espionaje industrial;
plagas; explosiones.

- Amenazas contra las comunica-
ciones: interceptacion, infidencia,
sabotaje, espionaje.

- Amenazas contra el medio am-
biente.

2.9. RECOMENDACIONES

Seguridad perimétrica, sefaliza-
cién de seguridad; comunicaciones,
controly alarmas; primeros auxilios;
material para emergencias; per-
sonal, contratistas y proveedores;
lucha contra incendios; planes y
comités; entrenamiento y capaci-
tacion del personal; instalaciones
eléctricas; vigilancia; valores; res-
ponsable del lugar.

3.ESTUDIO DE SEGURIDAD

3.1. ASPECTOS TECNICOS

Es un documento producto del
proceso metodoldgico del estudio
de los factores propios y externos
que afectan o favorecen la segu-
ridad de una instalacién, sin dis-
tingo de su dimensién, ubicacién,
actividad o rubro, realizado por
profesionalesy el concurso de es-
pecialistas afines, para definir la
problematica operacional de se-
guridad (riesgos y vulnerabilidad)
y emitir las recomendaciones per-
tinentes, si fuere el caso.

Se utiliza el término “si fuere el
caso’, ya que se detectan riesgos
que requieren un estudio mas ex-
haustivo para determinar la fre-
cuencia, potencialidad y agresivi-
dad, asi como las consecuencias
gue pudieran, generar los mismos,
entre otras razones.

Como otro concepto, el estudio
de seguridad es una actividad de
contrainteligencia para ayudar a
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las empresas a determinar las me-
didas de seguridad requeridas
para proteger una instalacion.

3.2.FINALIDAD

Reconocer riesgos y vulnerabili-
dades con el fin de recomendar
medidas para proteger al personal,
materiales y equipos, informacion
e instalaciones de las acciones de
un adversario real o potencial o de
la materializacion de un riesgo.

Un estudio de seguridad debe
servir de base para la elaboracién
deplanesy programas de seguridad.

3.3. CUANDO DEBE
ELABORARSE UN ESTUDIO
DE SEGURIDAD

- Cuando se construye una nueva
instalacion.

- Cuando se produzcan modifica-
ciones en la infraestructura.

- Cuando se produzcan cambios
en la actividad que se realiza en
la instalacion.

- Cuando se observa o sospecha
de la existencia de deficiencias
en las condiciones de seguridad.

- Cuando no se conozca el historial
de un estudio de seguridad, o el
gue existe ya no corresponde a
la situacién actual de riesgos.

- Cuando haya transcurrido un
tiempo prudencial (por lo general
al ano).

3.4. QUIENES LO ELABORAN

Lo ideal es que el estudio sea
elaborado por un equipo de pro-
fesionales en seguridad de distintas
disciplinas, calificados en protec-
cién de incendios, seguridad elec-
trénica, seguridad de la informa-
cion, seguridad industrial, inge-
nieria industrial, etc.

Ademas, debe solicitarse el con-
curso de especialistas en otras ma-
terias, tales como electricistas, con
la finalidad de descartar la posibi-
lidad de riesgos o determinar la
potencialidad de los mismos.

Sin embargo, no siempre es po-
sible formar un equipo de tales
caracteristicas, sobre todo en em-
presas pequenas. En tales circuns-
tancias, puede ser realizado por
un equipo mas pequeno o un es-
pecialista en Seguridad, pero siem-
pre cuidando de contar con el
apoyo de profesionales o espe-
cialistas en otras materias.

3.5.PASOS PREVIOS
Antes de llevarse a cabo el estudio

Cada pais tiene
su propio
conjunto de leyes
ynormativas en
materia de
seguridad,
normativas que
el profesional
deberia conocer
alahora de llevar
acaboun
estudio de
seguridad.

de seguridad, deben tenerse en

cuenta los siguientes factores:

- Que exista la aceptacion del ad-
ministrador o propietario.

- Designar personal exclusivo para
hacer este trabajo.

Ademas, debe recogerse infor-
macion previa sobre mision de la
instalacién, las personas que tra-
bajan en ella, informarse sobre es-
tudios anteriores, determinar las
areas y personas que rodean la
instalacion; conocer su ubicacidon
y planosy poner especial cuidado
en las deficiencias de seguridad.

3.6. NORMATIVA

ATENER EN CUENTA

Existen diversas normas técnicas
y obligaciones legales que los pro-
pietarios, directivos, gerentes y/o
administradores de las empresas
deben tener en cuenta cuando se
disefa una instalacion, sea cual
sea el fin para la cual estara desti-
nada. Pero no siempre se empieza
de cero, es decir que muchas veces
las empresas funcionan sobre lo-
cales alquilados o comprados, ya
construidos.

Esto exime de la responsabilidad
deadecuarloalos dispositivos legales
que existen en torno a la seguridad
delasinstalaciones, a la salud einte-
gridad de las personas y a la protec-
cién del medio ambiente.

Cada pais tiene su propio con-
junto de dispositivos legales y cada
realizador del estudio de seguridad
debera conocer al detalle las nor-
mas técnicas y dispositivos legales
que existen en su pais, para fun-
damentar los riesgos sobre base
legal asi como las respectivas re-
comendaciones.

Hay algunas, sin embargo, que
son comunes:

- Normas que sobre la materia ha
dictado la Organizacién Interna-
cional del Trabajo (OIT).

- Reglamento de Seguridad In-
dustrial

- Reglamento de Servicios de Se-
guridad Privada

- Leyy Reglamento sobre posesion,
tenencia y uso de armas de fuego
de uso civil.

- Ley General de Seguridad y salud
en el trabajo

3.7. ASPECTOS A CONSIDERAR
Deben analizarse las cuatro lineas
o barreras de seguridad o protec-
cion:
- Seguridad externa o adyacente.

- Seguridad perimetral o de control
de accesos.

- Seguridad interna o de edificacion
interna.

- Seguridad de éreas estratégicas
y/0 recursos criticos.
Ademas, debe ponerse especial

énfasis en lo siguiente:

- Sistema de Vigilancia.

- Estructura fisica.

- Sistema de control de acceso.

- Sistema de alumbrado.

- Investigacion de personas cer-
canas.

- Situacién politico-social y labo-
ral.

3.8.TECNICAS

PARA LA ELABORACION

Para realizar el trabajo de campo
o la busqueda de informacion en
las instalaciones, se puede optar
por los siguientes métodos:
- De abajo hacia arriba (del sétano
hacia la azotea) o viceversa para
el caso de edificios. Debe tenerse
en cuenta que cada piso es una
realidad diferente, ya que mientras
uno puede contener al departa-
mento de sistemas otro puede
contener el departamento de re-
cursos humanos, otro puede in-
corporar la gerencia general, etc.
Ejemplos que pueden perjudicar:
bares de mala reputacion, zonas
de expendio y consumo de dro-
gas, burdeles, zonas donde se
cometen atracos, etc.
En cuanto al acceso ala instalacion
(seguridad perimetral), de manera
muy general nos fijaremos en
todos aquellos medios instalados
que disuaden, impiden, dificultan
o contribuyen a monitorear el
acceso no autorizado: puertas,
casetas, tranqueras, muros, cercas,
iluminacion, sefalizacion, medios
electrénicos, servicio de vigilancia,
personal policial, etc., asi como
todas aquellas medidas estable-
cidas para controlar el ingreso y
salida de personas, vehiculos,
mercaderias y otros articulos nor-
mas (seguridad interna, proce-
dimientos, formatos, registros,
pases, etc.).
En lo referente a las edificaciones
(seguridad interna) observaremos
el estado de puertas, ventanas, ce-
rraduras, el procedimiento de con-
trol en los ambientes internos, sis-
temas contra incendios, sistemas
de alarmas, sistemas de control de
accesos a areas restringidas, com-
portamiento del personal (en cuan-

<84 >




ad de proceso. 50-100 ms de andllsis por fotograma.

Viliford S.A.

Bauness 2784 / (C1431DO0OH) C.A.B.A.
54-11 4523-8800

info@villford.com.ar / www.villford.com.ar VillfOI‘d



http://www.villford.com.ar

’ INGAL - LEDS otra forma de iluminar

8w de consumo

50 mts de vision humana

300 mts de visiéon camara

10° apertura de haz
Led made in USA 50.000 hs vida atil

1 ano de garantia de fabricacion

*Alimentado por led driver 90v / 260v entrada, tolera amplias caidas de tension,
pudiendo reducir el diametro del cable y ahorrar dinero en la instalacion.
*Por su bajo consumo es ideal para conectar a UPS o back up de seguridad.

‘ « X

H i 50 mis! 18 Molog, =~ ——

Esquema de tunel luminico generado a lo largo del perimetro

REEMPLAZO MERCURIO 250W

<>\l

IR Consumao: BOw
CONFIGURACION ILUMINACION PUBLICA
Apertura de haz: 10°, 20°, 40°, 10°x44°, 140"

Led driver 90v/260v tolera amplias variaciones de tensian.
Electrénica y funcionamiento independiente en cada liston.
Vida util; 50,000 horas
Ahorro de energia del 70%
efacto en aluminio. Frente en policarbonato 2mm tolera el impacto
de una bala calibre 22mm.
Totalmente sellado, IP 67.
Leds made in USA
1 afio de garantia de fabricacion

i_ﬁ'_ ?

CAMPANA INDUSTRIAL

¥ PROYECTOR

INGAL - leds

Av. Peron 4338 - Presidente Derqui (1635) Bs. As. Te/fax 0230-483896
www.ingal-leds.com ingal@ingal-leds.com


http://www.ingal-leds.com

Porteros Eléctricos con y sin Video ~

Alarmas *

Circuito Cerrado de Television *

e p—

SEGURIDAD ELECTRONICA S.R.L. Deteccion de Incendio  #

-

Las Casas 3777 (C1238ACG) - Capital Federal Control de Accesos

Tel. /Fax: 011 49254102 (Lineas rotativas) Fabricacion de Dispositivos *
011 4921-3796 / 3384

Grabacion y Transmision de Imagenes #
E-mail: info@elcasrl.com.ar

Website: www.elcasrl.com.ar TIEIREESE 0.
i1 @
SUSEEEES

Portero con visor

manos libres
TFT COLOR

Sistemas digitales
de cuatro cables
hasta 255 edificios
interiores con

1000 departamentos
en cada uno de ellos

Instalacidon 2 cables.

Manos libres de 7° TFT, color,

monitor plano de 237 mm x 125 mm x 27 mm
Panel de puerta de aluminio con visera

integrada, no requiere caja de empaotrar

Puede adicionarse un segundo frente con camara
Incluye fuente

Soluciones en sistemas digitales de comunicacion para edificios



http://www.elcasrl.com.ar

OPINION PROFESIONAL http://www.twitter.com/noticiasRNDS

to a que puedan propiciar acci-
dentes de trabajo), procesos ad-
ministrativos y/o operativos,, etc.

3.9. COORDINACION

EN LA EJECUCION

Para realizar un estudio de se-
guridad deben coordinarse las ne-
cesidades con la principal autoridad
del local o el funcionario que éste
designe para que autorice el acceso
a las instalaciones del equipo o
de la personay colaboradores que
formularan el estudio, y disponga
también las facilidades del caso
para el desarrollo del trabajo.

3.10. QUE DEBE OBTENERSE
CUANDO SEREALIZAELTRABAJO
DE CAMPO

Entre otras variables, debe solicitarse
la siguiente documentacién: plano
de lainstalacién; planos de redes de
agua, eléctricos, sanitarioy estructural;
estudio de seguridad, emergencias,
contra incendios, etc; plan de ins-
truccién y programa de seguridad.

Ademas, para realizar el trabajo
de campo, debe obtenerse la si-
guiente informacion: estadisticas
sobre siniestros ocurridos (incen-
dios, derrames de sustancias peli-

ya planeadas y formuladas (debe
elaborarse un listado de preguntas
y necesidad de informacion). m

grosas, sismos, accidentes de tra-
bajo, robos, asaltos, hurtos siste-
maticos, etc.); otras informaciones

El material que aqui ofrecemos fue publicado a través de la red espariola Emagister
(www.emagister.com) en enero de 2011, un grupo dedicado al estudio y estrategias
de seguridad para uso publico. El documento fue elaborado por Gino Herrera
Herrera, prestigioso experto en seguridad fisica peruano, y ofrecido a los integrantes
del Foro Negocios de Seguridad por el Ing. Oscar Hernando Forero Gonzdlez, CSP,
profesional colombiano de reconocida trayectoria.
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Una cuestion de eleccion

Las realidades del video analdgico en un mundo IP que evoluciona

En un mundo de CCTV aun dominado por la tecnologia analdgica, el paso hacia el IP parece un salto de calidad

inalcanzable. Sin embargo, utilizando cableado UTP se puede pensar en una transicion confiable y al alcance

de la pequena y mediana empresa.

I as camaras analdgicas tradi-
cionalesy su arquitectura co-

axial, en conjunto con las DVR,
contintian desempenandose con
éxito y confiabilidad, produciendo
imagenes de calidad constante.
Debido a que se han hecho inver-
siones importantes al instalar y
mantener estos sistemas tradicio-
nes de CCTV, sus ventas dominan
el mercado con muchas opciones
de producto y precios econémicos.
Aungue es sélo un pequero por-
centaje del mercado de CCTV, el
video IP estd creciendo en popu-
laridad, a pesar del gasto y reque-
rimientos especiales de instalacion.
Este crecimiento continuard, im-
pulsando mejoras en la tecnologia
digital y subrayando la importancia
de una estrategia de cambio a
estos sistemas.

UNAVERDAD INCONVENIENTE

Para la gran mayoria de los usua-
rios finales, un cambio total a una
red IP completa es inaccesible y
riesgoso y, sumando el soporte IT
continuo, los costos se elevan de
manera importante.Muchos estan
reanalizando sus presupuestos y
estudian cdmo pueden tomar ven-
taja de los avances técnicos que
estan ocurriendo en el mercado
digital de CCTV. Ellos reconocen
que deben apuntalar el amplio
conjunto de las opciones de ca-
maras analdgicas disponibles ac-
tualmente para englobar sus ne-

Una
infraestructura
de cableado UTP
representa

muchas ventajas.

Entreellas, la de
instalar un tipo
de cable que es
totalmente
compatible con
lared IT de tipo
UTP ya existente,
ahorrando
costos futuros
cuando esa red
deba crecer, por
cualquier motivo
o necesidad

Guy Apple, Vicepresidente de Network Video Technologies (NVT)

www.nvt.com

cesidades de seguridad a sus rea-
lidades presupuestarias.

Mas que nunca, los directores
de seguridad estan conversando
consus colegas de [Ty acordando
sobre algunos hechos a futuro.
Uno de ellos es que necesitan em-
pezar a instalar cable UTP para
conectar sus redes de CCTVy dejar
de conectar sus cdmaras via cable
coaxial.

Casi toda infraestructura de IT
en el mundo se conecta via cable
UTP, cumpliendo con un protocolo
estructurado de cableado. El pro-
tocolo de cableado comercial mas
comun es EIA/TIA 568B. Ya que
este protocolo no cuenta con dis-
posiciones para cable coaxial, si
una organizacién va a emigrar a
video digital necesitara que esto
ocurra sobre una plataforma UTP
bien planeada.

Estas companias también se estan
dando cuenta de que los sistemas
de CCTV han sido, hoy inclusive,
una combinacién de cdmaras ana-
[6gicas, grabacién digital y sistemas
de codificacion, también conocidos
como redes CCTV hibridas.

Entonces, ;coémo unir las tecno-
logias digitales y analdgicas para
producir una solucién rentable y
adaptable en el futuro?
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LA FLEXIBILIDAD

DEL CABLEADO UTP

Una infraestructura de cableado
UTP representa muchas ventajas.
La principal serd instalar un tipo
de cable que sea totalmente com-
patible con la plataforma de la red
IT de tipo UTP existente. El UTP es
robusto y duradero; emplea un
modo balanceado de transmision,
haciéndolo altamente inmune a
la interferencia; soporta distancias
largas y cuenta con un cédigo de
colores para facilitar la terminacion.
Ademas, el UTP permite que las
sefales de video, energia y datos
residan en el mismo haz. El UTP
es muy sencillo deinstalary buena
terminacion, por lo que la instala-
Ciéon puede consumir menos tiem-
po de mano de obra. Con el alto
precio del cobre, el cable UTP es
mas econdémico que el cable coa-
xial, especialmente si esta clasifi-
cado para pleno. La transmision
UTP cumple con los presupuestos
actuales y, al mismo tiempo, esta
preparado para el futuro, como
un reductor de costos para mejora
del sistema.

ELECCIONES DE TRANSMISION

Una vez que se eligio el uso del
cable UTP para desplegar la red
de CCTV, es aconsejable estudiar
todas las implicaciones de un sis-
tema compuesto integramente
por cdmaras IP. Si la aplicacién es-
pecifica un nimero alto de cama-
ras, debe ponerse mucha atencion
en el presupuesto relacionado con
elancho de banda. Una mala pla-
neacion del ancho de banda, in-
cluso con cable categoria 6, puede
dar como resultado video de cali-
dad inferior a la estandar. Las ca-
maras IP requieren de una insta-
lacion especial y capacitacion en
mantenimiento o contratos ga-
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rantizados de soporte.

SOLUCIONES HIBRIDAS

Tanto el presupuesto, como el
salto técnico a IP y la curva de
aprendizaje sobre el sistema que
lo acompana, pueden ser factores
complejos para muchas organi-
zacionesy, a pesar de dichos retos,
el futuro es claramente una mezcla
de video digital y analogo.

Una de las arquitecturas mas
populares, y que estan creciendo
rapidamente, es la del sistema hi-
brido. Un sistema DVR es el ejem-
plo mas simple en el cual el video
se digitaliza dentro del DVR y esta
disponible para verse de forma
local o via Internet. Cdmaras ana-
I6gicas, transmisién UTP y digi-
talizadores IP con grabadoras de
video en red son el siguiente paso
en la evolucién, donde la red tron-
cal IP con ancho de banda amplia
estd cdmodamente instalada den-
tro del cuarto de control. Aunque
es mas caro que una DVR, dicho
sistema es modular y expansible.
Permite el uso de cdmaras analé6-
gicas econémicas y elimina la ne-
cesidad de un sistema de distri-
bucion IP completo. Este también
hace posible la migracién a una
arquitectura IP completa en el
camino.

ENERGIA, VIDEO Y DATOS

Los sistemas hibridos pueden
disenarse de forma tal que la in-
fraestructura de cableado pueda
sustentar una solucién IP completa
mas adelante, y, al mismo tiempo,

La solucion de

transmision
UTP proporciona
unaforma
conveniente,
econémicay
adaptable a
futuro para
conectar energia,
video y datos de
unacdmara al
cuarto de control

suministre energia a la cdmara,
video analdgico y datos PTZ en
el presente. Muchas companias
proporcionan transceptores que
entregan estas sefales sobre una
estructura UTP EIA/TIA568B. Esta
solucién de transmisién ha pro-
bado ser confiable, facilmente
disponible y proporciona sefales
en tiempo real de alta calidad,
gue se conectan facilmente por
medio de un codificadoro NVR a
laredIT.

Al utilizar las ventajas de un sis-
tema de cableado estructurado
y una topologia de cableado en
estrella, estos productos pueden
energizar de forma remota las ca-
maras 24VAC en distancias que
comodamente excedan las de
Ethernet.

TODO SE INTEGRA

La solucién de transmision UTP
proporciona una forma convenien-
te, econdmicay adaptable al futuro
para conectar energia, video y datos
de la cdmara al cuarto de control.
Esto permite al instalador, en pro-
yectos grandes o pequenos, basar
totalmente la infraestructura de ca-
bleado existente conforme a las
normas de cableado estructurado,
aprovechando al méximo la varie-
dad y economias de las cdmaras
analdgicas y, al mismo tiempo, per-
mitiendo la conexién y/o migracion
a tecnologias digitales.

Hoy es el momento para los usuarios
finales, integradores tradicionales de
CCTVy sus clientes de comprender
queel UTP es una tecnologia simple,
favorable y vinculante. m
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Nuevo DVR de
BAJO CONSUMO

- Visualizacion en

\ 1280 x 1024

- Grabacién en
D1/ 2CIF | CIF

CYGNUS AVR 400 SL

Consume 5 veces menos energia que otros DVRs

Un DVR permanece encendido las 24 hs, los 365 dias del ano.
Es importante tener en cuenta el consumo de estos equipos, ya que pueden
incrementar la factura de energia eléctrica con facilidad.

(b Bajo consumo
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NVR StandAlone
ONVIF

Visualizacion
True Full HD

1920 x 1080

con anti-alias

-

i

-

NVR3216 NVR3816
% Full HD Rec

SlEm ; Almacenamiento Masivo hasta 36Tb
alla
3 E Procesador de Doble Nucleo
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o ® Full HD
1080 Salida HDMI y VGA - Full HD
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Compatlble

Multi-Protocolo

Big Dipper Technology LTD Argentina

Distribuidor autorizado de Dahua Technology

Http:/lwww.bigdipper.com.ar Administracion central: a hua
Email: info@bigdipper.com.ar Del Mate Amargo 1176

MSN: ventas@bigdipper.com.ar Parque Leloir - ltuzaingo TECHNOLOGY
Te: (+5411) 4481-9475 [ 4977-6217 (B1715CXJ) Buenos Aires
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True Full HD
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DVR1604HF-U

DVR Hibrido de 32 Canales 1920 x 1080

con anti-alias
Integracion de 16 canales analégicos
con 16 canales IP en formato full HD.

Wg 800 FPS Rec

H’“"]E“m' .8 Almacenamiento Masivo hasta 36Tb
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Nuevos Desarrollos
de DAHUA Technology

leudﬁn D1 {?M x ETBI en ﬂnmpu maI (25FPS).
H.264 Aprovecha al maximo Ia definicion de sus camaras

j Aﬁquhﬁlﬁh de coordenadas GPS, Velocidad y Temperatura..
Registro y trazabilidad de recorridos en mapas de Google.,

3G .Hu&;m EG mn an-tena ammadu alta sensibilidad incorporado.
Transferencia de video y datos con alta velocidad de respuesta.

(?) Siparts e 83 80Vde.

Correcto funcionamiento en cualquier tipo de vehiculo,

RS5485, RS232, USB2.0, Alarm In (7), Relay Dut (2).
Audio InfOut, Mic, Video, VGA, Ethernet RJ45, GPS, 3G.

Incluye el software necesario para hacer la gestion de hasta 1000 DVRs.
Software Cliente - Servidor. Proxy Server.

Big Dipper Technology LTD Argentina

Distribuidor autorizado de Dahua Technology

:ttp:;:-f%lf!dgqpemum.ar Administracién central;

mail: in igdipper.com.ar Del Mate Amargo 1176 = =

MSN: ventas@bigdipper.com.ar Parque Leloir - ltuzaingo Blg DIppEI’
Te: (+5411) 4481-D475/ 4977-6217 (B1715CXJ) Buenos Aires Technology
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. Dahua Technology

Dahua Technology Co.LTD es un fabricante profesional en el rubro de seguridad y video vigilancia.

Durante los Gltimos 16 anos de desarrollo, Dahua Technology se ha especializado en la investigacion y diseno de equipamien-
tos de vigilancia de la mas alta tecnologia.

Tanto el hardware como el software son disenados en forma modular, con flexibilidad para diferentes configuraciones, malti-
ples escalas de aplicacidn y futuras expansiones.

Dahua tomd la delantera en lanzar al mercado un grabador digital de camaras de 8 entradas en tiempo real en 2002 y luego -
en 2003- un modelo de 16 entradas en tiempo real.

Actualmente, Dahua esta liderando la tendencia en desarrollo de grabadores digitales de video y se esta convirtiendo en la
marca numero 1 en China.

En 2006 el lanzamiento del teclado IF, los domos de alta velocidad, placas decodificadoras y servidores IP representan la estruc-
tura completa de seguridad y videovigilancia de Dahua.

En 2007 y 2008 todos los DVR se cambian para incorporar Discos SATA. Los domos y camaras IP son presentados al mercado.
En la actualidad Dahua es fabricante lider en seguridad y videovigilancia con considerable tecnologia y escala. Muestros pro-
ductos han aprobado las certificaciones de calidad 1S09001 y muchas otras internacionales como UL, CE, FCC.

Gracias al alto desempeno de nuestros productos, son vendidos en toda Europa, América y Japdn como también en Taiwan y
son ampliamente utilizados en diversos campos de aplicacién como bancos, seguridad publica, usinas de energia, edificios
inteligentes y transporte.

Investigacion y Desarrollo

Un robusto departamento de investigacion y desarrollo es esencial para poder innovar y acercarse a la excelencia. Dahua
posee mas de 800 ingenieros y cada ano invierte mas del 10% de sus ingresos en esa drea.

Dahua asegura la innovacion e implementacion de tecnologias en aplicaciones estructuradas embebidas, aritmeéticas de codi-
ficacion/decodificacion de audio/video y desarrollo de protocolos de red.

Todo esto le asegura el liderazgo en esta industria y garantiza el desempeno excelente de sus productos.

Estrategia de mercado

Orientado al requerimiento de mercado y manteniendo una cooperacion eganador-ganador» como objetivo, Dahua esta dedi-
cada continuamente a buscar expansion de mercado y promocion, desarrollando clientes internacionales para aumentar el
crédito v la reputacion de la marca.

Compartiendo los mejores productos, servicio e intereses Dahua y sus clientes creceran y seran mas fuertes juntos.

Servicio

Un perfecto sistema de servicio es la garantia para satisfacer la demanda de sus clientes.

Dahua ha establecido una red de servicio post venta sobre todo el pais. Personal altamente calificado provee el mejor y mas
rapido servicio a sus clientes.

Ademis, Dahua ha estado conduciendo la capacitacion para los ingenieros de servicio pos venta a través de seminarios realiza-
dos en el pais de sus distribuidores internacionales. La casa matriz, ademas, provee la capacitacion de servicio pos venta a los
clientes de todo el mundo.

Dahua ofrece servicio con caracteristicas especificas y provee soluciones profesionales de sistemas de seguridad y video vigi-
lancia para cumplir con todas las necesidades de sus clientes,

MNuestra Mision
Liderar la industria, servir al pais.

(€ S @ & 15090012000

h Dahua Technology Co., Ltd.
a " a 1187 Bin'an Rd,Binjiang Huangzhou Zhejiang 310053, China  Tel{86-571)8768 BE83, 28939666  Fax{86-571)8768 8815
gl E-mail:overseas@dahuatech.com  Websiteswww.dahuasecurity.com
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New 960H & Full-D1 Series DVR

Dahua now launched a full ranig8

CPU and new code chip. It present
network performance.

DVR0404/0804/1604HF-S-E
4/86CH 960H 21U DVR

> 4/8/16ch video & audio

> H.264 & Dual-stream encoding

> Full channel 960H{960x576/960x480) realtime recording
> HDMILVGA & BNC cutput up to 1080P

=B SATA, 185ATA, 2U58

BF 960H SHHIIED 1

s the poWeriu

www.dahuatech.com
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‘What's New? Just.DuaI-c_ore!’
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DVR0404/0804/1604HF-S
4/8/16CH Full-D1 2U DVR

= 47811 6ch video & audio

> H.264 & Dual-stream encoding

> Full channel D1 realtime recording

> HOMILVGA & BNC output up to 1080P

> 8 5SATA, 1 eSATA, 2 USB

DVR0404/0804/1604HF-L
4/8/16CH Full-D1 1.5U DVR

= 47811 6ch video & 4ch awdio

> H.264 & Dual-stream encoding

> Full channel D1 realtime recording

> HDMIVGA & BNC output up to 1080P

>4 SATA, 1 eSATA, 2 USB

DVR0404/0804/1604HF-A

4/8/160CH Full-01 1U DVR

> 478N 6ch video & 4/8/4ch audio

= H.264 & Dual-stream encoding

> Full channel D1 realtime recording

> HOMI,VGA & BNC output up to 1080P
> 25ATA, 2 USE
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http://www.youtube.com/negociosdeseguridad

W Pyronix

DETECTOR EXTERIOR DE ALTA SEGURIDAD
XD10T TAM DE PYRONIX

El XD10T TAM es un detector exterior de alta
seguridad que combina establecidas y patentadas
tecnologias como el procesamiento de sefales
de deteccion TRIO digital y tecnologia antien-
mascaramiento TRIO, que fueron adaptadas para
mejorar su rendimiento en condiciones extremas
al aire libre.

La carcasa del XD10T TAM esta hecha de plasticos
de policarbonato de 3mm de espesor. Este
material sélido aumenta la durabilidad y protege
el PCB ante situaciones extremas de clima. El
plastico también esta cubierto con un filtro ul-
travioleta de alta resistencia para evitar su deco-
loracion a través del tiempo.

Tanto la carcasa como la parte trasera del
detector estan equipadas con un cable canal asi
como con un tamper para proteccion adicional.
- Carcasa: Esta fijada en la parte trasera del

detector para asegurar su alto rendimiento en

cualquier condicién meteoroldgica.

« Soporte de pared (opcional): El sistema opcional
de alta resistencia a prueba de manipulaciones
consiste en un cable con caracteristicas, para una
facil instalacion y mayor seguridad ya que los
cables estan ocultos en el soporte. Se mueve 45°a
la derechay a la izquierda, lo que permite una co-
bertura de drea total de hasta 90° cuando dos de-
tectores se han instalado uno junto al otro. Si por
alguna razon el cable no se puede ocultar en la
pared externa, existe la posibilidad de instalar un
adaptador de conducto para proteger los cables.

CARACTERISTICAS

« Microondas: Se provee con tres bandas diferentes
de microondas. Cada una de ellas estd indicada
con una etiqueta de color diferente. Esta carac-
teristica permite la instalacién de mdiltiples de-
tectores cerca, sin el peligro de interferencia de
frecuencias.

« Eliminacion del balanceo de la vegetacion: El
balanceo de la vegetacién en condiciones cli-
maticas ventosas puede producir falsas alarmas.
La eliminacion de ese balanceo en el XD10T
TAM esta disefado para proteger contra la ac-
tivacion de falsas alarmas en esas condiciones.
El detector no debe estar instalado a menos de
6 metros de distancia de los arboles. Si esto no
es posible, debe utilizarse la cuadricula de en-
mascaramiento ajustable.

EIXD10T TAMes un
detector que combina
tecnologias probadas y
eficientes como el
procesamiento de sefales
de deteccién TRIO digital
y la tecnologia
antimasking TRIO, que
mejoran el rendimiento
en condiciones extremas
al aire libre

« Protecciéon contra insectos, temporales y luz
solar directa: El detector diferenciara entre una
amenaza real y los eventos naturales como
lluvia, nieve, caida de las hojas, insectos, etc. El
brillo del sol es un conocido problema para la
proteccioén al aire libre. Si es posible, se reco-
mienda no instalar el detector de cara al sol. De
no ser asi, debe utilizarse la cuadricula de en-
mascaramiento fija. La cuadricula junto con la
tecnologia Tri integrada le ayudara a prevenir
falsas alarmas en esas condiciones.

Tecnologia antienmascaramiento Trio: La tec-
nologia patentada Pyronix antienmascaramiento
ofrece la proteccién de enmascaramiento para
ambos PIRs y el detector de microondas. Una
burbuja microondas antienmascaramiento se
crea en frente del detector. Es ajustable desde
0 a Tm. Una vez que la burbuja protectiva ha
sido violada y cualquier otra tecnologia es en-
mascarada con sustancias como papel, aerosoles,
lacas, cinta adhesiva, cajas de carton, etc, el
XD10T TAM entrard en una condicién de en-
mascaramiento activando un relay de enmas-
caramiento dedicado.m

+ DATOS:
WWW.pyronix.com
www.facebook.com/pyronix
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Luego de celebrar en 2011 nuestro 25 aniversario, Pyronix cantinua siendo un jugador lider en la industria de la seguri-
dad, ofreciendo soluciones innovadoras y manteniendose en niveles de vanguardia en servicios al cliente y soporte.

Contamos con una fuerte cartera de productos e invertimos grandes sumas de dinero en investigacion y desarrollo,
haciendo continuas innovaciones tecnologicas y liderando el camino en la industria del equipamiento de la seguridad.

Operamos desde dos fabricas en Rotherham, ubicadas an el corazon de Inglaterra. En estas fabricas, disefiamos,
fabricamos y despachamos a nuestros clientes en el mundo entero.

Alta seEuridad en proteccion exterior

XD10TTAM

73

CNERRGER

+54 11 6091-4692
011 5037-8575 : s

3 wwnwt facebook.comy/pyronis
martinfhanano wisw bwitter.com) pyronix
WWW.pyronix.com www linkedincom/comparny/pyronix
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1Vintelektron

RELOJ ELECTRONICO

PARA CONTROL HORARIO
REIIN-2 CON LECTOR INTERNO
ICLASS/MIFARE

Intelektron, siempre en constante desarrollo y
atendiendo las necesidades del mercado, presenta
nuevas opciones de lectura para los equipos REI
IN-2, en este caso de tecnologia iCLASS/Mifare.
Ahora, el médulo iCLASS OEM esta totalmente
incorporado al gabinete, permitiendo la lectura
de tarjetas inteligentes sin contacto a 13,56 Mhz.

Para aplicaciones de control de acceso, el OEM
puede leer credenciales iCLASS como Mifare, en
formato Wiegand.

Ya es altamente reconocida la efectividad de
los equipos REI IN-2 en el Control de Tiempo y
Asistencia, con sus multiples tecnologias de
lectura como biometria, proximidad, EM, Mifare,
coédigo de barras, banda magnética y ahora, la
posibilidad de lectura iCLASS interna.

Su configuracién es muy simple: puede realizarse
remotamente a través del Web Server o localmente
a través de la conexion USB. Ademas, posee co-
nectividad TCP/IP nativa, RS-485/232.

Estos modernos relojes vienen con parlantes
incorporados para emitir mensajes de voz confi-
gurables ante cada evento y, ademas, utilizan
una bateria de lon-Litio para backup de alimen-
tacion, garantizando que ante un corte del su-
ministro eléctrico, el REI IN-2 siga funcionando
con una autonomia de mas de 3 horas en forma
continua.

Ademas, y opcionalmente, se puede solicitar el

kit de Desarrollo de Software (SDK). Este consiste
en bibliotecas bajo plataformas Windows y Linux
para el desarrollo de aplicaciones que interacttien
con los equipos de Control de Accesos y Tiempo
y Asistencia, con el soporte de sus ingenieros. m

+ DATOS
www.intelektron.com
ventas@intelektron.com
(54 11) 4305 5600

&
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simicro
CAMARA LECTOR DE 4 MEGAPIXELES
GV-CR420 DE GEOVISION

GV-CR420 es una perfec-
ta combinacion de vigi-
lancia digital de video y
control de acceso. Se trata
de un lector incorporado
con un objetivo de gran
angular de 4 megapixeles
que provee una amplia
vista de las entradas de
puerta, con la finalidad de
recopilar mas detalles en
el lugar. Cuando la funcién de deteccion de
rostros estd habilitada, este lector con objetivo
solo detecta los rostros de frente y los captura,
ignorando los enmascarados o quienes llevan la
cabeza cubierta.

El GV-CR420 puede brindar, en comparacion
con una cdmara convencional, una vista panora-
mica. Esta ventaja permite capturar rostros com-
pletos a cualquier altura. Ademas del poseedor
de la tarjeta, también es posible capturar a
quienes vienen detras en el video.

La cdmara capturaimdagenes en vivoy las trans-
mite a través de la red al GV-ASmanager, el
software de manejo del control de acceso y al
sistema de GeoVision.

MODO DE AUTENTIFICACION AVANZADO

GV-CR420 mejora la seguridad con el modo de
autentificacién especializado: detectar tarjeta y
rostro. Este modo da acceso solo cuando detecta
el rostro y la tarjeta a la vez. La idea es asegurar
que, al entrar por la puerta, las fotos del rostro
puedan ser capturadas correctamente y también
esto lo exige mas tarde, al salir. El modo de de-
teccion de rostros puede ejecutarse segun horarios
predefinidos.

Se puede usar un navegador para ver los videos
en directo, aplicar funciones de video inteligente
asi como deteccion de movimiento, mascara de
privacidad y notificaciones de alerta. m

+ DATOS

(54 11) 48570861
WWW.simicro.com
ventas@simicro.com
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intelektron

FABRICANTE NACIONAL, EXPORTANDO TECNOLOGIA HACIA TODA LATINOAMERICA

I TE

AL AHORRO

Control de Acceso
de su personal

> Ahorre el costo de Credencializacion utilizando la tarjeta SUBE, que ya posee.

> Reduccion de fraude por préstamo, al tener crédito cargado y ser personalizada.

> Equipos que opcionalmente combinan HUELLA + SUBE.

> También Controles de Acceso y Molinetes con tarjeta SUBE.

Tel./Fax: +54 (11) 4305-5600 *
www.intelektron.com - ventas@intelektron.com
INTELEKTRON 5.A. - Solis 1225 (C1134ADA)

Ciudad de Buenos Aires - Argentina  INtelektron
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Lideres en tecnologi igi R

gia de huella digital o
v reconocimiento facial
para control de accesos y tiempos
y asistencias del personal

El crecimiento de su empresa va acompanado
por una eficiente estrategia tecnologica.
Ofrecemos equipos auténomos con la tecnologia
mas avanzada de huella digital y tarjetas

de proximidad, exclusivos para el control

de acceso, tiempo y asistencia.

Nueva linea de equipos con capacidad de almacenamiento e identificacion

hasta 10.000 huellas y/o tarjetas de proximidad em o mifare
> gﬂ

Yy

ICLOCK 580 INDTA ID GPRS MOLIMETE DE HUELLA DIGITAL L 560

LP400 1D

BIO CARD TECNOLOGIA S5.R.L. Zapiola 4583 C.A.B.A. | CP C1429A0I | Tel: (54 11) 4701-4610
DISTRIBUIDOR OFICIAL EN ARGENTINA E.mail: info@zksoftware.com.ar | www.zksoftware.com.ar
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Nueva linea de placas controladoras IP
para control de accesos

.._'.., % \\.\\. w '\.T\\ '._1..__\'\. o

Paneles controladores para controlar desde 1 a 4
puertas con tecnologia de proximidad RFID.

Nueva linea de paneles auténomos para control de
accesos con capacidad de almacanamiento

de huellas digitales integrando lectores biométricos
y de tarjetas de proximidad.

Diagrama de Conexidn

ﬁfmmdﬂr Switch  Salidas Aux. con Relé .’

Entrada Digital Aux

El FR-1200 es un lector de
huellas digitales con
comunicacion RS485 que trabaja
con la linea InBIO de contral

de accesos.

Esta especialmente disefiado
con un grado de proteccion
IPES, que permite una mayor
durabilidad ante todas las
condiciones metereclogicas.

D@ =

InBID 460

ER102ZE ER100E

FR1200 FRIXD  FRU200 FR1200

— RS405 = Balidas Aunc. con Pk Enirada dgital A — TCRAP




i &
|
TECNOLOGIA
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Tecnologia en blindajes

Nuevos materiales, nuevas prestaciones

El blindaje de vehiculos, en general, se utiliza para proteger al rodado de situaciones extremas, en las cuales

estdn en peligro sus tripulantes. Hoy, esta industria cuenta con nuevos materiales que afiaden seguridad al

automovil sin modificar su estética ni confort.

E s sabido que el avance tecno-
l6gico nos permite disfrutar,

cada vez mas, de cosas ya conocidas,
pero en nuevos y formatos. Asi, hoy
es posible, sin ir mas lejos, controlar
en un simple relojde pulserala can-
tidad exacta de metros recorridos
por medio de un GPS de escasas di-
mensiones o contar con una cantidad
de almacenamiento en bits mucho
mayor que las primeras computa-
doras en simples y diminutos dis-
positivos de estado sélido.

El avance tecnolégico no es ajeno
al blindaje vehicular. En la tecnologia
de blindaje, el dltimo salto tecno-
l6gico -hasta ahora- vino afios atras
de lamano de las fibras aramidicas
(Kevlar®yTwaron®, entre las marcas
comerciales mas conocidas). La cos-
toefectividad de estos materiales
revolucioné en su momento el
mercado, ya que permitio realizar
el blindaje de las zonas opacas de
los vehiculos prescindiendo de ace-
ros balisticos.

Estos aceros, mas alla de otorgar
un importante nivel de seguridad,
adicionaban al vehiculo un peso
que dejaban fuera del juego a cual-
quier mévil cuyo destino no fuera
especifico a la alta seguridad. Y
aquellos automotores que se blin-
daban, debian contar no solo con
multiples refuerzos, sino también
con importantes consideraciones
en la conduccién -distancia de fre-
nado, consumo de combustible,
etc.-, hoy ya olvidadas. El acero ba-
listico se continta utilizando solo
para zonas absolutamente claves,
siempre atento el blindador para
evitar intersticios o zonas blancas
por los cuales pudieran pasar even-
tuales proyectiles.

Las fibras aramidicas permitieron,
en su momento, expandir el mer-
cado del blindaje vehicular a usua-
rios privados y flotas de empresas,
quienes gozan desde entonces de
vehiculos con muy buenas presta-
ciones con poca cesion de confort
y prestaciones originales.

La nueva generacion de blindajes,

“La combinacién

de la exitosa
aplicacién de
materiales de
ultima
generacion
sumadaala
experiencia de
Bristaen el
mercado, nos
permite hoy ser
lideres en el
sector”
Gustavo Calanni

gracias a los ultimos y novedosos
avances tecnoldgicos, adiciona nue-
vas ventajas. Estos ya no estan ligados,
como la generacion anterior recién
descripta, a las zonas opacas del ve-
hiculo, sino que se relacionan con
avances en la tecnologia aplicada a
las zonas traslucidas. Y son nuevos
materiales, de procedencia europea
(mas especificamente de Alemania),
los que permiten llegar a los mismos
niveles de proteccién pero con es-
pesoresy pesos sensiblemente me-
nores, redefiniendo el concepto de
“blindaje ultraliviano”.

Estd claro que no es un salto como
elanterior, donde los niveles de peso
seredujeron a un diez por ciento de
la generacion primitiva, pero si es
un avance lo suficientemente im-
portante como para proveer el dis-
frute del vehiculo blindado, olvidando
practicamente que lo esta.

ULTIMAS TECNOLOGIAS

Este ultimo salto tecnoldgico re-
ciente, nos permite agregar un no-
table nivel de confort al vehiculo
blindado. Permite otorgar ventajas
estéticas, y de hecho hasta blindar
modelos de vehiculos que antes
eran de muy dificultosa resolucion
como un Audi A7, cuyos vidrios no
encajan en un parante, sino que
simplemente apoyan sobre el marco
de la puerta. También permite con-
ducir un vehiculo maés cercano al
original (no blindado), ya que el peso
adicionado es sensiblemente menor
aldeun blindaje tradicional y el nivel
de trabajo artesanal intrusivo se re-
duce notablemente. Todas las ven-
tanillas del vehiculo, por ejemplo,
bajan completamente, lo cual permite
no solo disfrutar del automaovil en
su totalidad, sino que también esta
mas cerca, estéticamente, de un au-
tomdvil no blindado.

Gustavo Calanni, CEO de Brista
Blindados desde marzo de 2012,
explica que esta tecnologia ya fue
certificada en Renar por laempresa
y que se comercializa, actualmente,
con niveles de costos muy similares

a blindajes de la generacién inme-
diatamente anterior.

“La combinacién de la exitosa apli-
cacién de materiales de ultima ge-
neracién, con afnos de experiencia
en el mercado del blindaje vehicular,
nos ha permitido liderar el segmento,
con un producto no solo de alta ca-
lidad, sino también con un servicio
de posventa de excelencia, adecuado
al nivel de clientes con quienes te-
nemos el placer de trabajar. Habi-
tualmente, el cliente de un blindaje
vehicular realiza muchos blindajes,
ya sea porgue se asegura de proteger
atodo su entorno familiar, o porque
son Directivos de Empresas que pro-
veen seguridad a todo su alto mando.
Esto conforma un desafio de trabajo
en excelencia continuo, que toma-
mos con la mayor responsabilidad
y que nos ha permitido crecer en
forma sostenida en el tiempo’; explica
Gustavo Calanni.

“También es muy importante para
nosotros estar a la vanguardia de
las brechas tecnoldgicas. En este
caso, por ejemplo, somos los pri-
meros en certificar en Renary ofre-
cer esta nueva generacion de ma-
teriales, lo cual es muy bien recibido
por parte de nuestros clientes ha-
bituales, quienes aprovechan para
cambiar sus vehiculos por nuevos
modelos, no solo del automdvil en
si, sino también con la ultima tec-
nologia de proteccion en transito
disponible a nivel mundial’; con-
cluyé el directivo.m
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Seguridad en instalaciones

Proteccion contra rayos y sobretensiones en instalaciones de vigilancia

Una de las caracteristicas mds relevantes de la sociedad industrial es la presencia de equipos y que incluyen com-

ponentes electronicos extremadamente sensibles a las sobretensiones, cualquiera que sea el origen de las mismas.

Ofrecemos aqui un panorama acerca de como evitar que esas sobretensiones perjudiquen una instalacion.

I as companias de seguros re-
velan que las sobretensiones

son la primera causa de dafios cau-
sados en equipos electrénicos. Re-
presentan un grave peligro y pue-
den suponer pérdidas muy impor-
tantes por costos de reparacién y
reposicion de equipos o la conti-
nuidad de un determinado servicio.
La proteccién contra rayos y so-
bretensiones es una inversién que
siempre resulta rentable, pues tiene
como destino la proteccién de per-
sonas, de su trabajo, de las instala-
ciones y los equipos.

Incprafioy
g LE%
L1 3

—

PROTECCION INTEGRAL

En un sistema de proteccién inte-
gral se distinguen basicamente dos
partes: proteccién externa de los
edificios e instalaciones contra des-
cargas directas de rayos, incluyendo
la instalacién de puesta a tierra ne-
cesaria para dispersar la corriente
del rayo, y la proteccién interna de
las redes técnicas de energia y de
datos que acceden a los equipos y
cuyo principal objetivo es reducir
los efectos eléctricos y magnéticos
delas corrientes de rayo dentro del
espacio a proteger.

Las sobretensiones que deterioran
e incluso destruyen los equipos
eléctricos y electronicos, tienen di-
ferentes origenes:

- Descarga de rayo

- Descarga directa/cercana: se pro-
ducen en lainstalacién a proteger,
en sus inmediaciones o en alguno
de los conductores que acceden
ala misma. En estos casos se ori-
ginan sobretensiones de alto valor

(54 11) 44319415

www.dehnargentina.com.ar/ ingenieria@dehnargentina.com.ar

por caida de tensién en la resis-
tencia de toma de tierra, asi como
por efectos de induccién que se
producen como consecuencia del
campo electromagnético gene-
rado por el rayo.

+Descarga lejana: tienenlugaragran
distancia de la instalacién (descargas
en lineas de MT, descargas entre
nubes..) y provocan la aparicion
de sobretensiones de menor valor
en lainstalacion a proteger.

- Procesos de conmutacion:

- Desconexion de cargas inductivas
(bobinas, transformadores, mo-
tores...).

«Encendidoy rotura de arcos.

- Disparo de fusibles
Un sistema de proteccion correcto
y eficaz contra rayos y sobreten-
siones se compone de dos partes:
proteccién externa de los edificios
e instalaciones contra descargas
directas de rayo y la protecciéon
interna en las lineas de suministro
de energia de bajatensiony lineas
de transmisién de datos que ac-
ceden a los equipos y cuyo prin-
cipal objetivo es reducir los efectos
eléctricos y magnéticos de las co-
rrientes de rayo dentro del espacio
a proteger.
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PROTECCION EXTERNA

Las cinco partes esenciales de un
sistema de proteccion externa son:
«Instalacién captadora, para recibir

el impacto directo del rayo.

- Instalacién derivadora, para con-
ducir la corriente del rayos

+ Instalacién de tierra donde dis-
persarla.

« Riguroso respeto de las distancias
de seguridad para evitar el salto
de chispas peligrosas.

« Aplicacion estricta del principio
de equipotencialidad.

Estos cinco pilares basicos se re-
cogen en la normativa nacional e
internacional vigente: IEC 62305,
EN 62305, UNE 21185y CTE.

PROTECCION INTERNA

La proteccion interna de un edificio
o de unainstalacién puede ser ne-
cesaria o no en funcion del riesgo
que exista de que se produzcan
descargas directas de rayo, pero
es, siempre, insuficiente si se pre-
tende llevar a cabo una proteccién
adecuada de los consumidores
eléctricos y electronicos que ella
se encuentran.

Lasinstalacionesy equipos pueden
sufrir graves dafos e incluso ser des-
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truidos al verse afectados por co-
rrientes de rayo (onda 10/350) 0 so-
bretensiones (onda 8/20) que acce-
dan a los mismos a través de las
lineas de alimentacién de baja tensién
o de las lineas de transmisién de
datos (audio, video o telefonia).

Por lo tanto, es necesario disponer
descargadores de corrientes de
rayo y sobretensiones que garan-
ticen la equipotencialidad del sis-
temay eviten la llegada de sobre-
tensiones a los equipos, cualquiera
que sea su origen.

La seleccion de los dispositivos
de proteccién se realizard aten-
diendo a los principios de proteccion
escalonada y coordinacién ener-
gética. En el caso de dispositivos
de proteccién a instalar en lineas
de telecomunicaciones sera preciso
atender a otras variables (tipo de
sefal, técnica de conexionado) para
elegir el protector adecuado.

También en este apartado existe
un amplio fondo normativo de re-
ferencia: EN 62 305, IEC 61643, EN
61643-11.

PROTECCION EN

INSTALACIONES DE SEGURIDAD

En el campo de la seguridad, la
electrénica esta especialmente pre-
sente.La complejidad cada vez ma-
yor de los equipos los hace muy
vulnerables a perturbaciones elec-
tromagnéticas. Ademas, un sistema
de seguridad debe ser fiable y debe
prestar su servicio ininterrumpi-
damente.

La combinacién de ambos factores
tiene como resultado que, en este
tipo de instalaciones, sea mucho
mas que conveniente invertir en
protecciones. En definitiva, debe-
mos plantearnos si nuestra insta-
lacién de seguridad es, a su vez,
segura.

Cada vez con mayor frecuencia,
tanto en la industria como en el
sector privado, se incluyen dispo-
sitivos para la vigilancia de la pro-
piedad y de los accesos alos edificios
de todo tipo.

En este tipo de instalaciones es
prioritario asegurar la disponibilidad
de servicio. Es decir, debe asegurarse
sufuncionamiento ininterrumpido.
Una de las causas que puede pro-
vocar la interrupcion del mismo
son las sobretensiones. A conti-
nuacién se describen medidas de
proteccion contra sobretensiones
que cumplen los requerimientos
de disponibilidad que se plantean

a las instalaciones de vigilancia de video.

PROTECCION PARA CCTV

Una instalacion de vigilancia con cdmaras
de video se compone, como minimo, de
una o varias cdmaras, un monitor y una linea
de transmision de la sefal de video. Las ca-
maras, controlables a distancia, estan equi-
padas, por lo regular, con soportes inclinables
y giratorios, de modo que su posicién y
angulo de visién puede ser adaptado por el
usuario.

= Punia caplacod abds e wntemal

LD

B e

Cable coaxial o cable de dos Pl

dispuesta sobre un mastil. Una descarga di-
recta de rayo sobre la cdmara puede evitarse
instalando una punta captadora en el extremo
del mismo. Hay que prestar atencion especial,
tanto ala cdmara como también a los cables,
para asegurar una distancia de separacién
suficiente de estos elementos respecto de
la proteccién externa contra rayos (UNE E
62305-3.1EC 62305-3). Normalmente, los ca-
bles de unién entre la caja de conexiones y
la cdmara se instalan en el interior de postes
metdlicos.

Grafico 1
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Como se expone en el Gréfico 1, la trans-
mision deimageny el suministro de corriente
ala cdmara se efectian a través de un cable
situado entre la caja de conexiones y la c&-
mara.

El cable de transmisién de sefial que discurre
entre la caja de conexiones y el monitor
puede ser, o bien un cable coaxial, o bien un
conductor simétrico de dos hilos. La trans-
mision de las sefales de video a través de
cables coaxiales es el sistema mas empleado
en la técnica de video. Se trata aqui de una
transmisién asimétrica, es decir, que la seial
se transmite por el interior del cable coaxial.
El blindaje (masa) es el punto de referencia
para la transmisién de sefial. La transmision
de dos hilos es otra posibilidad también
muy utilizada. Si en lazona que se pretende
vigilar existe ya una infraestructura de tele-
comunicaciones, se recurre con frecuencia
a un par de hilos no ocupado de los cables
de telecomunicacion para la transmision de
la sefal de video.

Las instalaciones de vigilancia de video re-
ciben el suministro de energia normalmente
desde los cuadros eléctricos de baja tension,
pero también lo hacen a través de UPS.

ELECCION DE LOS EQUIPOS DE
PROTECCION CONTRA SOBRETENSIONES
En el Gréfico 1 la cdmara de vigilancia esta

Si esto no fuera posible, el cable de la
camara debe llevarse a través de un tubo
metdlicoy conectarse eléctricamente con el
mastil. En caso de longitudes de cable de
pocos metros, puede prescindirse de un cir-
cuito de proteccion en la caja de conexiones.
Para el cable coaxial o para el cable de dos
hilos, asi como para el cable de control (cable
de mando) que llega desde la caja de cone-
xiones en el mastil hasta un edificio equipado
con proteccién externa contra rayos, debe
realizarse la correspondiente equipotencia-
lidad para la proteccién contra rayos.

Debemos conseguir un sistema equipo-
tencial. Esto supone conectar el sistema de
proteccion externa contra rayos con las tu-
berias, las instalaciones metalicas existentes
dentro del edificio y la instalacion de puesta
a tierra. Adicionalmente, deben incluirse en
la compensacién de potencial de protecciéon
contra rayos todas las partes puestas a tierra
de las instalaciones de energia y comunica-
ciones. Todos los cables, tanto eléctricos
como de comunicaciones, que entren o
salgan de la instalacién, se conectaran a la
compensacion de potencial de proteccion
contrarayos indirectamente a través de des-
cargadores de corriente de rayo (tipo 1). Si
no hay instalados descargadores de corriente
derayo (tipo 1) en el cuadro general de baja
tension, hay que informar al usuario que
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deben instalarse.

En el Gréfico 1 (Nro. 4) se muestra
la aplicacién de un descargador
combinado DEHNventil modular.
Este descargador combinado retine
en un solo equipo un descargador
de corriente de rayo y uno de so-
bretensiones (Tipo 1+2). Se utiliza
sin inductancia de desacoplo y esta
disponible para su suministro como
unidad completa, totalmente cable-
ada, para cualquier sistema de baja
tension (TN-C, TN-S, TT).

Si entre el DEHNventil y el equipo
final a proteger existe una distancia
eléctrica inferior a aprox. 5 metros,
no hay necesidad de instalar de equi-
pos de proteccion suplementarios.

En caso de mayores longitudes
de cable, podria ser necesario incluir
proteccion especifica para equipos
finales mediante descargadores de
Tipo 3. Por ej. el DEHNrail modular.

Alinstalar una cdmara en una fa-
chada exterior de un edificio, hay
que asegurarse de que quede si-
tuada por debajo del borde exterior
del tejado, en zona protegida. Si
esto no fuera asi, hay que generar
una zona protegida contra descar-
gas mediante las correspondientes
medidas de proteccién externa
contra rayos.

| Gréfico2

Punta captadora ——
|

|
\

Asi, como se muestra en el Grafico
2, puede instalarse una punta cap-
tadora para lograr la proteccion de
la cdmara frente al riesgo de un im-
pacto directo de rayo en la misma.

EDIFICIOS SIN PROTECCION

EXTERNA CONTRA RAYOS

En edificios sin proteccion externa
contra rayos, se presupone que el
riesgo de dafos causados por des-
carga directa o muy préxima de
un rayo es muy reducido vy, por
tanto, puede ser asumido.

Si este riesgo se asume, también en caso
de montaje posterior de una instalacion de
transmisién de video, se lograra proteccion
suficiente mediante instalacion de descar-
gadores de sobretensiones.

Los dispositivos de proteccién contra so-
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Laamar o
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Cabsral

lirsculante

bamculants
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bretensiones que deben utilizarse para el
cable de energia seguin laimagen del Gréfico
3 pueden consultarse en laTabla 2.

Los descargadores de sobretensiones utili-
zados para proteccion de los cables de sefal
en el Grafico 3 estan indicados enlaTabla 1.m

Grafico 3

Monisar

Cable coanad o
cable de 2 keios
o é TLs
Caja de (oneanons = | =
* Cable de manda Cable de red 730V

de sobietermaine G EBLTIDUCTOR XT BXT MLA BE HF 5
para ik e 2 hilos o UGKF para

Descargadur
DEHNgueard mesdilar
ables cominles

TABLA 1

Dirirdhuceon Fléctrica

) DUTZDUCIOR XT BXT MLS B0,
o 24 )

Referencia en el grafico Equipos de proteccion

Cable de 2 hilos

BLITZDUCTOR XT,BXT ML4 BE HF 5 +

2 (transmision de video) BXT BAS
Cable coaxial
2 (transmision de video) HIEE
3 Cable de mando BLITZDUCTOR XT, BXT ML4 BD 24 +

TABLA 2

(por ej.: 24 VDCQ)

BXT BAS

Descargadores combinados (descargadores de corriente de rayos y sobretensiones)

4 de energia

Referencia en el grafico Equipos de proteccion

Sistema TN-C de lineas

DEHNventil DV M TNC 255

Sistema TN-S de lineas

de energia

DEHNventil DV M TNS 255

Sistema TT de lineas

de energia

Sistema TN de lineas

de energia

Sistema TT de lineas

de energia

Descargador de sobretensiones

L energia

DEHNventil DV MTT 255

DEHNventil DV M TN 255

DEHNventil DV MTT 255

Referencia en el grafico Equipos de proteccion

Sistema TN-C de lineas de

DEHNventil DG M TNC 275

Sistema TN-S de lineas de

energia

Sistema TT de lineas de

energia

DEHNventil DG M TNS 275

DEHNventil DG MTT 275

Sistema TN de lineas de

energia

DEHNventil DG M TN 275

Sistema TT de lineas de

energia

DEHNventil DG M TT 2P 275
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NYKEN /~—

AUTOMATIZACION DE ACCESOS /

Levadizo
Torsion

Pensados para brindar mayor seguridad,
los automatismos NYKEN son tecnologia
aplicada al confort.

|| Electronica de avanzada
'«#| Gran fuerza de traccion
|«| Soporte técnico

'« Amplia disponibilidad de
accesorios y repuestos

P

Escanea el codigo QR desde
tu celular y accedé a nuestro sitio
web para mas informacian.

Corredizo C400 Corredizo Traccion Barrera

NYIKEN

Show room: 5S4



http://www.nykenautomatizacion.com.ar

Fabrica de productos electronicos de calidad

QUIEN|EABRICAY{GARANTIZA

Centrales para Automatizar portones.

Controles remotos Code Learn, DIP, Rolling Code.
Receptores Universales.

Receptor inteligente.

CENTRAL
ELECTRONICA BG
Modelo MLITE

Medidas 100mm X 75mm X 35mm

INGENIERIA

Unafcentiallpeguenafpaia
comandagmotenesfdepefecatles]

RMECONECEE COMIOIES RAMEES
diVersasimma eas

ByH Ingenieria S.R.L.
Hno. Lino Terfort 2364 [/ Esperanza, Santa Fe, Argentina
+54 3496 42 7652

www.byhingenieria.com


http://www.byhingenieria.com

Su empresa esta lista para evolucionar!

Conozca los NUEVOS PRODUCT OLO'

GPRS Ello Universal

Interfaz celular GSM / GPRS
para monitoreo de cualquier
panel de alarma monitoread

(Contact ID) del Mercado.

Caracteristicas

» Actualizacion remota de firmware.

» Programacion por cable USB.

» Reporta todos los eventos de cualquier
panel de alarma que se comunique

en Contact ID.

» Utiliza teenologia GPRS para comunicacion.
» Salidas PGM que pueden ser accionadas

remotamente via GPRS / SM5.

» No interfiere en la programacion remota del panel

via download.

» Programacion realizada por software suministrado

gratuitamente por PPA,

» Supervision anti-sabotaje y funcionamiento del panel.
» Permite el envio de teste periddico por linea fija.

» Posee detector de corte de linea telefonica.

» Puede ser usado en sitios donde no existe linea fija.

Novedades en Automatismos

Automatizador Cross para
portones corredizos

Disponible en tres versiones:
Cross, Cross JetFlex y Cross SP Hibrida

Caracteristicas Cross

Tiempo de apertura (*): hasta 12
segundos

30 ciclos/hora

Final de carrera analogico/digital
Destrabe por llave

Potencia: 1/4 HP

Peso: hasta 500 kg.

PPA CAPITAL

Ay, Beiro 5085. Villa Devoto.
(1419) Gudad de Buenos Aires.
Tel.: (011)4566-3069 / 3225
pRacapital®ppa.com,ar

PPASUR

Ay Almirante Brown 2980,
(1834) Temperley

Tel.: (011)4292-0636
pRasur@ppa.com.ar

Caracteristicas Cross JetFlex
Tiempo de apertura (*): hasta 4,5
segundos

&0 ciclos/hora

Final de carrera digital

Destrabe por llave

Potencia: 1/3 HP

Peso: hasta 500 kg.

PPANORTE

Luis Maria Drago 328

Villa Adelina

Tel.: {011)4735-7510/7504
pRanorteEppa.com.ar

CENTRO DE SERVICIOS PARA MONITORED
Rarmicen Lista 5162 - { 1419) Villa Devoto
Tel:(011)4568-5618

Inseripcionis para capacitachones:
info@ppa.com.ar 0B00-333-89%%

Caracteristicas Cross SP Hibrida
Tiempo de apertura (*): hasta 12
segundos

30 ciclos/hora

Final de carrera hibrido: analégico
y/o digital

Destrabe por llave

Potencia: 1/4 HP

Peso: hasta 300 kg.

Su socio indispensable para sus
proyectos de seguridad electronica.
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Seguridad de la informacion en la empresa

Los 10 mandamientos para proteger sus datos

Partiendo del concepto de que un proyecto de seguridad no empiezay termina, sino que es un proceso continuo,

ofrecemos una serie de pautas a tener en cuenta a la hora de proteger la informacion y los datos sensibles que

una empresa no desea que sean vulnerados.

I aresonancia alcanzada por el
caso Wikileaks y las recientes

intrusiones a bases de datos de
prestigiosas empresas como Sony,
ubicaron al tema de la fuga de in-
formacion entre los mas discutidos
y controversiales de la agenda de
medios. Si bien no se trata de una
problematica nueva, su creciente
difusion permitié a las empresas
tomar mayor conciencia sobre el
valor de su informacién y la im-
portancia de la privacidad y confi-
dencialidad de la misma.

“La existencia misma del caso Wi-
kileaks determiné un antes y un
después en lo que a fuga de infor-
macion se refiere. No es que antes
no ocurriera, sino que -en muchas
ocasiones- las fugas no se hacen
publicas, con el fin de salvaguardar
la imagen de las empresas e insti-
tuciones. Ademas, el incidente per-
mitié entender que si este tipo de
incidentes puede sucederle a or-
ganizaciones tan grandes y prepa-
radas, podria ocurrirle también a
empresas y organizaciones mas
pequenas’;, aseguro el Gerente de
Educacion & Servicios de ESET La-
tinoamérica, Sebastian Bortnik.

PROTECCION

DE LA INFORMACION

La proteccion enlaempresatiene
una caracteristica muy particular:
no esta en juego la privacidad del
usuario o la pérdida de fotos per-
sonales, sino que un incidente de
seguridad puede perjudicar direc-
tamente al negocio, especialmente
en términos econémicos. Por eso,
asi como en el entorno hogarefio
deben combinarse las tecnologias
con la educacién del usuario, en el

Esimportante
comprender ala
seguridad como

un proceso,

dado que la
proteccion de la
informacién no

es un proyecto
coninicioy final,
sino un proceso
continuo.

Osvaldo Callegari

Analista de sistemas - ocalle@ar.inter.net

entorno de la empresa es necesario
agregar un nuevo componente: la
gestion de la seguridad.
Laimplementacion aislada de con-
troles de seguridad no termina de
serun enfoque eficiente para la pro-
teccién de la informacién de las
companias. En ese sentido, debe
ententerse a la proteccién de los
datos como un proceso continuo.
Con el primordial objetivo de con-
tribuir con la educacion einformacién
de las empresas, para alcanzar una
mejor politica de seguridad de lain-
formacion, los especialistas de ESET
han elaborado los 10 mandamientos
de la seguridad corporativa, enten-
didos como los principios basicos
que deben regir la proteccién de la
informacion en las empresas

1. DEFINIRAS

UNA POLITICA DE SEGURIDAD

Es el documento querigetoda la
seguridad de la informacion en la
compania. No debe ser muy extensa
(ninguin empleado podra compro-
meterse con un documento de 50
paginas), debe ser realista y es re-
comendable que sean entregadas
alosempleados por los altos cargos
o el departamento de Recursos
Humanos, en lugar del soporte téc-
nico de IT, para darles valor.

2.UTILIZARAS

TECNOLOGIAS DE SEGURIDAD

Son la base de la seguridad de la
informacién en la empresa. Una

red que no cuente con proteccion
antivirus, un firewall o una herra-
mienta antispam estard demasiado
expuesta como para cubirir la pro-
teccidn con otros controles. Segun
lo presentado en el ESET Security
Report Latinoamérica, el 46% de
las empresas de laregion se infectd
con malware en el dltimo afio.

3. EDUCARAS A TUS USUARIOS

Es necesaria la aclaracion: educaras
a todos tus usuarios. Los usuarios
técnicos o del departamento de IT
suelen ser omitidos en este tipo
de iniciativas, como si estuviera
comprobado que estan menos ex-
puestos a lasamenazas informaticas.
Segun las estadisticas de Threat-
Sense.Net, el 45% de las amenazas
detectadas en la region utiliza In-
genieria Social, por lo que atentan
contra el desconocimiento del usua-
rio para infectarlo.

4. CONTROLARAS EL ACCESO

FISICO A LA INFORMACION

La seguridad de la informacién no
es un problema que deba abarcar
sélolainformacién“virtual’; sino tam-
bién los soportes fisicos donde ésta
es almacenada. También deben ser
considerados los datos impresos,
como por ejemplo el acceso fisico a
oficinas coninformacién confidencial
(el gerente, el contador, entre otros.);
oelaccesoalasimpresoras (jalguien
podria tomar “accidentalmente” in-
formacion confidencial?).




250.000* MOTIVOS
PARA SEGUIR GENERANDO

Incorpore a su empresa la plataforma NANOMIR NET de la Red Internacional NANOCOMM,
y venda mas y mejores comunicadores GPRS para hacer crecer su negocio.

(+) Mercado total 5 0g empresas de monitoreo
que in Nanocomm

NANOCOMM

Permite brindar mas servicio y
lograr mayor facturacion.

Producto ideal para Clientes

existentes y potenciales.

HED INTERNACIONAL NANDTOMM

Comunicador universal GPRS / SMS

Los esperamos en La Rural del 15 al 17 de agosto Full data Contact ID. Full programable

e remoto por GPRS o

intersec 0 | cmoems i
n

1H-28 tension y controla  cambio diario: Evita

bateria. Robo de Cuentas.

Encuentre el desarrollo de esta informacion en nuestro nuevo sitio web www.nanocommweb.com

J \ N OCO M Joaquin V. G OaYN | Buenos Alres, Argentina

EVOLUCION QUE SF PORTA nanocomm@nanocommweb.com | www.nanocommweb.com
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5.ACTUALIZARAS

TU SOFTWARE

Las vulnerabilidades de software
son la puerta de acceso a muchos
ataques que atentan contra la or-
ganizacién. Segun el informe sobre
el estado del malware en Latinoa-
meérica, el 41% de los dispositivos
USB estd infectado y el 17% del
malware utiliza explotacién de vul-
nerabilidades.

Mantener tanto el sistema ope-
rativo, como el resto de las aplica-
ciones, con los ultimos parches de
seguridad, es una medida de se-
guridad indispensable.

6.NO UTILIZARAS

AITCOMOTU EQUIPO DE

SEGURIDAD INFORMATICA

Es uno de los errores mas frecuentes
en los que se suele ocurrir, omitiendo,
ademds, laimportancia de entender
que laseguridad, no es un problema
meramente tecnoldgico.

Ademads, esimportante que exista
un érea cuyo Unico objetivo sea la
seguridad de la informacién, y ésta
no pueda ser relegada por otros ob-
jetivos asociados a la usabilidad.

La vulnerabilidad

del software es el
acceso a muchos
ataques contra
unaempresa. En
Latinoameérica, el
41% de los USB
estd infectadoy
el 17% del
malware utiliza
la explotacion de

vulnerabilidades.

7.NO USARAS

USUARIOS ADMINISTRATIVOS

De esta forma, una intrusion al
sistema estara limitada en cuanto
al dafo pueda causar en el mismo.
Una vez mas, vale destacar la im-
portancia de aplicar este control a
toda la empresa: los integrantes
del departamento de IT o la alta
gerencia, también deben utilizar
permisos limitados en el uso diario
de la computadora.

8.NO INVERTIRAS DINERO

EN SEGURIDAD, iSIN PENSAR!

La seguridad debe ser concebida
para proteger lainformaciony, por
ende, el negocio. Hacer inversiones
en seguridad, sin medir el valor de
la informacién que se esta prote-
giendo, y la probabilidad de pérdi-
das por incidentes; puede derivar
en dinero mal invertido, o basica-
mente en dinero perdido.

9.NOTERMINARAS UN

PROYECTO EN SEGURIDAD

Sé que parece extrafno, pero no
lo es, porque tampoco empezaras
un proyecto. La seguridad debe

ser concebida como un proceso
continuo, que no termina. Es cierto
que pequenas implementaciones
de los controles pueden necesitar
de proyectos, pero la proteccién
general de lainformacién no puede
ser pensada como un proyecto,
sino como una etapa de mejora
continua, como una necesidad per-
manente del negocio.

10.NO SUBESTIMARAS

A LA SEGURIDAD DE LA

INFORMACION

Finalmente, entender el valor que
asigna al negocio tener la infor-
macién protegida, es nuestro Ultimo
y quizds mds importante manda-
miento. Pensar que un control no
debe implementarse, porque “no
Creo que esto me ocurra’; es uno
de los peores errores que un eje-
cutivo puede cometer y, en caso
de que ocurra, seran muchos los
que deban arrepentirse: muchas
empresas, especialmente las pe-
quenasy medianas, no pueden re-
cuperarse de un incidente de gra-
vedad contra la seguridad de lain-
formacion.m

conouctores ventas@dazconductores.com.ar

2 (011) 4657-8888 / 4488-1972 / 4653-6903

DA

D

www.dazconductores.com.ar

N

= Cable Coaxial de 75 Ohms
= Cable UTP para Intarior

+ Cables para Portero e Intercomunicador
= Cables Telefonicos para Interior

= Cables para Instalacitn Intema
* Cable Bxteror de Distribucidn o Fachada

» Cables Telefonicos Sublerraneos « Alambre de Bajada Telefonica * Cable UTP para exterior
= Cables Telefdnicos Con Portante Liviano = Alambres para cruzada * Multiconductores Blindados
* Cables Telefonicos con Portante Pesado * Cable Coaxial de 50 Ohms + Cables para sistemas de incendio

= Especiales
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SF TECHNOLOGY

SF  Technology presenta
la nueva linea de productos
3i Coporation Lider en
monitoreo de alarma via
GPRS y Ethernet

" El producto
de mayor
3 . crecimiento
P r L — ' en ventas del‘
egaSUS N "", mercadn‘\- -
Conectivadade GPRS y Ethernet (IP) . ' -
para paneles de alarmas

= Comunicacion via canal de voz (CSD y SMS) en
caso de falla de la red GPRS y la linea telefonica fija

= Comunicacién con servidores = Monitoreo remoto de su
. L funcionamiento (Remote Debugger)
con IPs fijos o dinamicos

=Transmision de datos encriptada en 128 bits
= Compatible con todas las alarmas del mercado

con protocolo CONTACT-ID = 4 entradas digitales y 2 salidas a relé

= Deteccion del corte de la linea telefonica

= Disponible en 10 modelos diferentes
(con retardo adicional configurable)

= Parmite el uso de dos SIM-CARD
= Deteccion del corte del retorno

del panel de alarma = Actualizacion remota de configuracion y firmware

S —

SF TECHNOLOGY S.A

Av. Boedo 1912 ( C1239AAWICABA. -Tel: (54 11) 4923-0240 - info@sf-technology.com - www.sf-technology.com
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SEGUIMIENTO SATELITAL
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SEGUIMIENTO SATELITAL

WiCONNECT

ALARMAS DOMICILIARIAS

Consulte en www.gte.com.ar, nuestra linea de accesorios
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Conectando Soluciones

Tecnologia de avanzada.
Equipos robustos y versétiles .

Soluciones en logisticas vehicular.

Administracién y Ventas: Echeverria 1515 7° B- (C1428DQS) - C.A.B.A - Argentina - Tel.: +541 1 4896.0060/006| - www.gte.com.ar


http://www.gte.com.ar

a8

DATA TECNICA

http://www.rnds.com.ar

Gestion de evento de incendio/fuego

Procedimientos en estaciones de monitoreo - Capitulo 3

Una nueva entrega de esta obra, cuyo propdsito es ofrecer al operador de una estacién de monitoreo pautas

a sequir a la hora de resolver algun evento de alarma. En esta ocasion, describimos cdmo proceder ante un

evento incendio o fuego.

3.1.INTRODUCCION

Este evento se encuadra entre los
de mas alta prioridad, debido a
que puede estar en riesgo la inte-
gridad fisica del cliente y, en general,
de las personas presentes en el
lugar del siniestro. Es también, sin
dudas, unos de los eventos menos
frecuentes que le puede tocar a
un operador de alarmas en su tra-
yectoria. Por ese motivo, es que
deben considerarse simulacros de
eventos como estos, a fin de inte-
riorizarse sobre su resolucién y para
que el operador pueda tomar con-
fianza y estar preparado ante un
hecho real de esta caracteristica.

3.2. RECEPCION DEL EVENTO
Puntualmente, este tipo de evento
puede recibirse de dos maneras:
a- Mediante detectores de humo
(fotoeléctricos u 6pticos) ubicados
estratégicamente en zonas pro-
pensas a incendios (por ejemplo,
un depésito).

b- Mediante pulsadores ubicados
estratégicamente para la situacion
y preparados para tal fin.En lamayoria
de los sistemas de alarmas, los te-
clados del mismo tienen la opcién
de enviar una sefial de Incendio.

3.2.1.OPERACION
Para la operacién de estos eventos,
hay varios factores a considerar:
Verificacion Presencial Interna
y/o Externa excluyente
Esto significa que antes de notificar
al cuartel de bomberos, si fuera
necesario, debera confirmarse pre-
sencialmente que la situaciéon de
fuego seareal. Podria realizarse con
el cliente en el lugar, con algun
usuario autorizado y/o con alguna
persona cerca del lugar del hecho.
Data entry
En esta sefial en particular, el proceso
de data entry es muy importante
debido a que debera fijar los actos
a seguir. Cabe mencionar que la
mayoria de los programas de mo-
nitoreo actuales, tienen la posibilidad
de que, ante un evento en particular,

David Sejas
- .. sejas.david@gmail.com

B indice general de la obra

Comunicacion telefénica
para operadores de alarmas

Gestion de evento de
Asalto/Pdnico

Médulo 3
Atencion de alarmas -
Gestion de evento
deincendio

3.1. Introduccion

3.2. Recepcion del evento

3.2.1. Operacién

3.3. Procedimiento

3.4. Llamada de verificacién o
notificacion

pueda asignarse un orden de lla-
mados diferente ante cada sefal
de alarmas. Esto es para agilizar la
accion de repuesta y notificacion.

Registro de personal en el lugar.
Debe quedar registrado en la cuenta
del Cliente si en el lugar protegido
permanece personal de seguridad,
serenos U otras alternativas, prin-
cipalmente en horarios nocturnos,
feriados y fines de semana. Con
esto se intenta minimizar el tiempo
de respuesta y verificacién.

3.3. PROCEDIMIENTO

a- Identificar prioridad

Lo primero que debemos hacer es
identificar el evento que esta senal
representa: robo, panico, fuego,
emergencia médica, otros.

b- Identificar al dealer

Identificar si la cuenta monitoreada
es de la propia empresa o bien, si se
trata de una compania diferente.

c- Aceptar el/los eventos
Debemos aceptar el evento para co-
menzar a informarnos con detalle

Gestion de evento de
Emergencia Médica

Gestion de evento de
Robo/Intrusion

Gestion de evento de
cancelacion después de
evento Robo/Intrusion

Control de horarios

Eventos técnicos

de la senal de alarma recibida. Esto
es para informarle al sistema que es-
tamos en conocimiento del evento.
d- Verificar directivas y/o notas
Debemos verificar en la cuenta del
titular si tenemos alguna directiva
en particular a seguir sobre la cuenta
de este dliente en general, o bien
para el evento de alarma ingresado.
e- Verificar historial

Debemos verificar el historial de la
cuenta, partiendo desde las ultimas
24 horas, para confirmar si el evento
es repetitivo o aislado. De tratarse de
un evento repetido, debemos infor-
marnos cuales fueron sus causas y
resoluciones dadas anteriormente.

3.4. LLAMADA DE VERIFICACION
O NOTIFICACION

En caso de que el sistema de alarma
figure desactivado, debe llamarse
primero al lugar para verificar la si-
tuacion. A partir de la respuesta
dada, debe procederse segun las
diferentes situaciones, descriptas
anteriormente. m
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Virtualtec se dedica a la investigacidon y desarrollo de dispositivos

para soluciones maoviles o remotas para los mercados automotivos,

logisticos y de telemetria. Con 20 anos de experiencia en diseno de
dispositivos electronicos, nuestras soluciones son siempre innovadoras
con tecnologia de punta y ajustadas para los mas exigentes mercados
internacionales.

Virtualtec cuenta con una sede en Buenos Aires, Argentina vy otra

en San Pablo, Brasil. Desde alli desarrolla, produce y distribuye

equipos con diversas tecnologias de posicionamiento, almacenamiento

interpretacion y transmision de datos

VIRLOC SO VIRLOC IO VIRLOC S

Para mas informacion envie sus datos y su consulta a:
info@virtec.com.ar
o acceda a nuestro website
wWww.virtec.com.ar
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/> bykom

Software para centros operativos

Respaldo asegurado
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lnnovacién permanente
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Excelencia en Servicio post venta
@

Servicio y soporte técnico las 24 hs los 365 dias del afio

Cientos de sistemas funcionando en el pais y Latinoamérica
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www.bykom.com.ar - infogbykom.com.ar
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Sistemas de Deteccién de Humo por Aspiracién Forzada

Sistemas de Extincién Automatica de Incendios HFPA
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Mantenimiento Correctivo y Preventivo de Instalaciones

Circuito Cerrado de Televisiéon
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Sistema Inteligente
de proteccion de Vida EST i0500

Panel analégico de hasta 500 puntos de GE Security

El sistema iO500 es una solucion inteligente de gran capacidad para edificios pequerfios y medianos. Su tec-

nologia andloga avanzada ofrece las ventajas de una instalacion flexible, mientras su interfaz de usuario,

sencilla y fdcil de usar, permite que la operacion y el mantenimiento se realicen de forma rdpida e intuitiva.

1. CARACTERISTICAS

El sistema de proteccién de vida EST
iO500 ofrece el poder de procesamiento
inteligente de alto nivel en una confi-
guracién que brinda una solucién sen-
cilla para aplicaciones de tamano pe-
quefo a mediano. Con deteccién in-
teligente, direccionamiento electrénico,
mapeo automatico de dispositivos,
conectividad Ethernet® y una linea
completa de tarjetas y moédulos op-
cionales de facil configuracion, este
sistema, de gran flexibilidad, ofrece
versatilidad para propietarios de edi-
ficios y contratistas.

+ Incluye un lazo (expandible a dos)
que admite hasta 250 dispositivos
inteligentes (expandible a 500). Cada
i0500 hasta 125 detectores y 125
médulos.

« Soporta detectores y médulos inteli-
gentes Serie Signature.

« Cuatro NACs Clase B o dos NACs
Clase A

« Contactos Forma C para alarma y
problema, Forma A para Direcciona-
miento electrénico con mapeo au-
tomadtico de Puerto Ethernet opcional

para diagndstico, programacion ge-
neracion de reportes del sistema.

+ Dos interruptores programables con
LED Yy etiquetas personalizables.

« Soporta el silenciamiento de sirenas
Genesis sobre dos sincronizaciones
de estrobos en conformidad con la
norma Cableado Clase A estandar.

« Soporta hasta ocho anunciadores se-
riales (LCD, sélo LED interfaz grafica).

«Puede utilizarse el cableado existente
en la mayoria de aplicaciones de ac-
tualizacion (retrofit).

- Carga/Descarga remota o local.

« Notificacion de mantenimiento de
dos niveles.

« Verificacion pre-alarma y alarma por
punto.

+ Detectores con sensibilidad ajustable.

« Pantalla LCD retroiluminada de 4 x
20 caracteres.

2. CABLEADO Y CONFIGURACION
2.1.CIRCUITOS DE NOTIFICACION (TB2)
Los paneles de control iO500 estan
equipados con cuatro circuitos de no-
tificacion. Cada circuito puede confi-
gurarse individualmente para salida
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el circuito no estd activo. Cablee los dispositivos de notificacion del modo co-
rrespondiente.

La polaridad de los dispositivos de notificacion del grafico corresponde al
estado activo.

2.2.SALIDAS AUXILIARY DEL DETECTOR DE HUMO (TB3)

El panel de control ofrece dos salidas de energia auxiliar que pueden utilizarse
para conectar equipo auxiliar, por ejemplo anunciadores remotos y detectores
de humo de dos cables. La salida Aux 2 puede ser programada para funciona-
miento continuo. El circuito es supervisado por si se producen cortos y fallas a
tierra.

2.3.LAZO DEL

DISPOSITIVO SIGNATURE

El sistema incluye un circuito de lazo que puede utilizarse con cualquier com-
binaciéon de detectores y mddulos Serie Signature. El circuito de lazo se
supervisa por si se producen aberturas, cortos y fallas.

Cableado Clase B Cableado Clase A

Lazo 1 SEC

Linea de datos

+

Lazo 1 PRI
+

o
N
OH
OR

Dispositivo  Dispositivo
de lazo de lazo

Dispositivo Dispositivo

Tarjeta de lazo delazo  delazo

Linea
de datos

2.4.LAZO DE ANUNCIACION (TB4)
El panel de control incluye una conexién para hasta ocho anunciadores
remotos activados y supervisados en serie.

Clase B Clase A

CH1 CH2 CH1 CH2

+ - 4+ - + - 4+ -

’ SIS[S)™ SISISIS]™
Anunciador l Anunciador
S CHLI)IN Q) CH1 N
O cH1HIN O cHLIHIN
ScHz )N S cHz 4N
O cHz9n O cHz 4N

2.5.RELE DE ALARMA, PROBLEMA Y SUPERVISION (TB3)

El relé de problema esta normalmente abierto, se mantiene cerrado y se abre
cuando se produce algun evento de problema o cuando se desconecta el
panel. El relé de supervision estd normalmente abierto y se cierra cuando se
produce algun evento de supervision. El relé de alarma cambia cada vez que
se produce un evento de alarma.

Los circuitos del relé sélo pueden conectarse a fuentes de alimentacion limitadas.

3. TARJETAS OPCIONALES

Los paneles iO500 son compatibles con una gama completa de médulos y
equipos asociados que mejoran su rendimiento y amplian las capacidades del
sistema. Las tarjetas opcionales se conectan directamente en la tarjeta principal
del panel de control o mediante un cable plano. Después de la instalacion, los
terminales permanecen accesibles. El gabinete tiene espacio suficiente para
enrutar cables, manteniéndolos ordenados y facilitando el mantenimiento en
cualquier momento.

3.1.TARJETA DE INTERFAZ ETHERNET SA-ETH

La tarjeta SA-ETH provee una conexién de red Ethernet Base T10/100 estandar
para conectarse a una intranet, a una red local o a Internet. La tarjeta puede ser
usada para descargar programas de configuracién del iO-CU al panel a través

de lared.

La tarjeta Ethernet se instala en el con-
junto plastico y se conecta a la tarjeta
principal mediante un cable plano.

Cableado de SA-ETH Hacia

la conexion

Cable de red de red

= Tarjeta Ethernet

3.2.TARJETA EXTENSORA

DE LAZO XAL250

La XAL250 ofrece un lazo Serie Sig-
nature adicional en el panel de control.
La tarjeta amplia la capacidad del panel
para dispositivos a un total de 500 di-
recciones, 250 por+ lazo.

La tarjeta es compatible con cableado
Clase B o Clase A, pero sélo puede uti-
lizarse con paneles de control iO500.

La tarjeta extensora de lazo se conecta
al conector J7 en tarjeta de circuito
principal.

Cableado Clase B
Lazo 1 SEC + % J\— Linea de datos
B
Lazo 1 PRI
NIRE@EE
Dispositive  Dispositivo

Tarjeta de lazo de lazo de lazo

Cableado Clase AlLozo

Dispositivo Dispositivo

de lazo de lazo

Linea
de datos

3.3. CONVERTIDOR DE ENERGIA

DEL DETECTOR DE HUMO SMK

Este modulo convertidor de energia
SMK ofrece una fuente de alimentacion
de respaldo para circuitos de detectores
de humo de dos cables, conectados a
un circuito de datos Signature.

El SMK supervisa la energia operativa
del suministro de alimentacion.

Cuando la energia comienza a de-
gradarse, el SMK provee el voltaje de
operacion necesario a los circuitos de
deteccion de humo de dos cables.
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Protegida
SECURITAS

0800-122-Security

curitasargenting.com

Securitas Sistemas

Securitas Argentina cuenta con una unidad de negocios especificamente
desarrollada para implementar soluciones de seguridad electronica.

Proyectos e Instalaciones
Servicio Tecnico y Mantenimiento
Monitoreo

Track & Trace

Tel: +54 11 4014-3200
securitasargentina.com

Tel: +588 2509 7328
securitasuruguay.com SECURITAS
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PROTECCION CONTRA INCENDIOS

SOMos una empresa joven que cuenta con profesionales de
larga trayectona en el rubro de la Proteccidn conlra Incendio,

Somos distribuidores oficiales en la Argenlina de los sislemas de
exlincion CHEMETRON FIRE SYSTEMS y de los sistemas
de deteccitn de incendio por aspiracion XTRALIS - VESDA.

Trabajo en equipo, excelencia y calidad son nuestros prncipales
objelivos, que se ven rellgfados ante la eleccion de nuestros clientes.
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Fire Systems™
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by Honeywell .

- Disefio e inslalacién de REDES CERTIFICADAS
para Vioz, Datos y Video.

- Cableado estructurado sobre UTP, Fibra Optica

- b

- Armarios y Racks

Charlone 1351 (C1427BYA) - C.AB.A.
Tel/Fax: (54 11)4555-6464 - info@fuegored.com
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Desde el afio 2001 hemos desarrollado nuestro proceso de expansion incorporando fecnologias
para ofrecer la mejor solucién en Sistemas de Comientes Débiles.

Utilizamos producios de alta gama y poseemos una amplia expenencia en la implemenfacion de Sistemas
de Deteccion de Incendio, Seguridad Electronica y Gerenciamiento de Edificios,
o que garantiza instalaciones confiables y eficientes.
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Distribuidor Oficial
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by Honeywell
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3.4.MARCADOR SA-DACT
EI SA-DACT permite la comunicacion

entre el panel de control y la estacion  £79°9%  Lineo 1 O
central mediante un sistema de linea 19|2{Z:::-2u::|
telefonica. Transmite cambios de estado

del sistema (eventos) a un receptor Cables S

de alarma digital compatible, a través ‘57 y

de la red telefénica publica conmutada.
El marcador reporta eventos a través |
de transmision sencilla, doble y dividida, :Ié
a dos numeros de cuenta y teléfono
distintos. La funciéon de médem del | =
SA-DACT también puede utilizarse o ©
para cargary descargar la configuracion - {é'} D -
del panel, el historial y su estado actual * 00
aun PC con iO-CU. 00
El SA-DACT coloca los mensajes en XDD
una cola y los envia en orden de prio-
ridad (alarma, supervisién, problema
y monitoreo). Las activaciones se trans-
miten antes de las restauraciones.
El marcador SA-DACT se instala en el conjunto plastico y se conecta a la tarjeta
principal mediante un cable plano.

Las lineas telefénicas del marcador se conectan a los conectores de la tarjeta
principal del marcador. La linea telefénica 1 se conecta al conector J4y lalinea
2 al conector J1.

3.5.INTERFAZ RS-232 DE SA-232

La tarjeta SA-232 incluye unainterfaz
RS-232 con los paneles iO500. Puede
utilizarse para conectar unaimpresora
al panel de control e imprimir eventos
del sistema, asi como para conectar
un ordenadory descargar un programa
de configuracién del iO-CU al panel
de control.

Cableado SA-232

GND (cable negrol
— TXD [cable blanco)
|— RXD [cable rojo)

La tarjeta RS-232 se instala en el con-
junto plastico y se conecta a la tarjeta
principal mediante un cable plano.

El sistema EST iO500 ofrece deteccion
inteligente, direccionamiento electrénico
y mapeo automdtico de dispositivos.
Ademds, soporta una amplia gama de
accesorios, incluyendo: mddulos, detec-
tores y bases inteligentes de la Serie Sig-
nature; Anunciadores remotos Serie Ry
tarjetas opcionales para ampliar la ca-
pacidad del sistemay sus funciones.

4911-5793 / 15-5498-3028

Diseiio Grafico ’ jlcarmonal9@yahoo.com.ar / 19graficar@gmail.com
_ www.logosyfolletos.com.ar .
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BEAM1224 y BEAM12245
Los detectores de haz proyectado
son ideales para la proteccion de
grandes espacios donde otros
dispasitivos de deteccion de humo

son dificiles de instalar y representan

costos adicionales para realizar su

mantenimiento

Parlantes de Alta Fidelidad
La nueva serie de parlantes Spactradlert
Advance reproduce las palabras en forma
clara & inteligible, utilice los parlantes
maodelo SP para obtener alta definicidn en
su sistema de audicevacuacion o modelo
5PV para ambientes con elevado nive
ruido.

Detectores de Humo Serie
Esta serie se basa en [os principlas
conceptuales de facilidad de instalacion,
teligencia e inspeccion instantanga
Cuenta con una variedad de modelos
que pueden incluir sefal acustica, salida
de relé NA + NC o sensor térmico.

ECO1000 Detectores
Convencionales de Humo

olutiva de detectores

ionales que incorporar
tecnologia de microprocesadaor
con avanzados algoritmas que los
hacen mas eficientes e inmunes a
falsas alarmas. Esta gama incluye
un madelo foto-térmico tipo "Multi

Criterio’,

Innovair Flex Monitoreo en
Sistemas de Climatizacion

MNuevos detectores de humo para

aplicacion en ductos, se caracterizan por

sy versatilidad, flexibilidad de instalacior

¥ 5|f|||_|:|_—_-'.1 JI'—_ mantemmiento

C0O1224T Detector de
Monaxido de Carbono

Este dispositivo proporciona una
deteccion temprana gracias a su
tecnologia de deteccidn electroquimica
gue le permite medir exactaments los
niveles del mondxido de carbong
el aire. Incorpora tecnologia de prueba
“Real Test™ ", Cumple con estandar
UL2075.

SpectrAlert Advance
Notificacion Audiovisual
Linea completa de dispositivos para
notificacion audible v visible

- Montaje en techo o pared

- Opciones para interior o exterior
Color Rojo o Blanco
Voltaje operativo 12 y 24 V(D
Presion sonora: +88d8

Deteccion de Humo por
Aspiracion - FAAST

El detector de humo por aspiracion de
aire FAAST 8100 combina dos fuentes
de deteccidn &ptica de humo (LED
azul y ldser infrarmojol con algoritmas
avanzados, para detectar un amplio
rango de fuegos manteniendo alta

inmunidad a particulas enganosas, Esto

hace que el FAAST detecte con precision
condiciones de incendio Inclpientes, tan
tempranamente comao 30 /60 minutos

antes de que el fuego se desarrolle

Global AV

Notificacion Audiovisual
Nu
notificacion que ofrece la variedad de

va linea de dispositivos de

bocinas, estro
o

utilizar de la industria,

ascoplos ¥ bocinas/

estroboscopios, mas flexible v facil de
Gabinete de color rojo
lcono universal de incendio

Accesario pf montaje en cielo raso

System Sensor América Latina
Cartps Pellegrini 179 - Piso 9 - Ciudad Autdnoma de Buenos Aires - Argenting
Tel.: (+54 11) 4324-1909
systemsensorla@systemsensor.com
www.systemsensor.ca
wWwWWw.systemsensor.com
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Servicios Gerenciados de

Seguridad y Control.

Accesos y Seguridad. Operadores Certificados.
Control de Areas Criticas. Monitoreo.

Deteccion de Incendio. - Mantenimiento.

CCTV Analdgica y Digital. Soporte 24 Horas.

CCTV Seguridad Ciudadana.
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Distrito Tecnologico
Catulo Castillo 3251, C1261ACS

scai@datco.net

www.datco.net Tel.: +54 (11) 4103. 1300 Fax: +54 (11) 4103, 1333
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Exclusivo
Software
de control

visual
Alari

Todo en un solo programa

Muestro exclusivo software recepciona

I3 informacidn de todas las 20nas protegidas.
Informacion inalambrica o alambrica en tiempo
real de las alarmas zonificadas y la prioridad
de cada una en un plano del lugar con sefiales
audibles y sonoras

Poderosa base de datos bajo clave, historiales,
pantallas de interaccin y regstros

Envio simultanen de informacion & usuarios VIP
Apta para ser monitoreada,

Tenemos mas de una razon
para ofrecerle un negoclo

OEgUro

ALARI 3 es el sistema integral de sequridad

perimetral eléctrica lider en e ubro con mas
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Cercos
Energizados
de Seguridad Perimetral

de 15 afos de experiencia.

Es el sistema de mayor poder disuasivo
al mas bajo costo del mercado.

De facil y rapido montaje reduciendo
costos ¥ tiempos de instalacion

Tiene el menor costo por metro lineal,

R {17

BEOO®®C _;ﬁ:,

Nuestro saftware de control
Se intercomunica con equipos

www.ala ria.:um.ar
4878-4100
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La venta telefonica

El teléfono como herramienta para generar negocios

Las técnicas para concretar un negocio a través del uso del teléfono son muchas. Aqui ofrecemos tan sélo al-

gunas deellas, recordando siempre que un vendedor profesional debe ser creativo en la busqueda de métodos

para cerrar una venta.

L as llamadas telefénicas pueden
ser entrantes o salientes, pero
ambas son de vitalimportancia para
todaempresa. Capacitar al personal
para que pueda utilizar el teléfono
adecuadamente es un requisito ba-
sico para marcar la diferencia y apro-
vechartodas las oportunidades que
brinda el mercado.

La llamada entrante es aquella
que ingresa desde el exterior de
la organizaciény la realiza un clien-
te actual o potencial para hacer
un pedido, presentar una queja o
plantear una consulta, entre otras
razones. Las personas que atienden
estas llamadas deben saber qué
responder y como resolver las dis-
tintas inquietudes planteadas.

Lallamada saliente parte siempre
desde alguno de los miembros de
la organizacién vy, al igual que la
llamada entrante, tiene distintos
motivos u objetivos. En esta nota,
analizaremos en detalle la llamada
saliente, destinada a vendery ganar
nuevos clientes corporativos. Es
decir, generar negocios de empresa
aempresa 0”business to business”.

TARGET O MERCADO OBJETIVO

Armar un detalle de las empresas
que son el objetivo de los pro-
ductos que comercializa la orga-
nizacion.

HERRAMIENTAS DE TRABAJO

< PLANILLA DETRABAJO: Aqui se
vuelca la denominacion o razén
social de la empresa a la que se
va a llamar, teléfono y los nombres
de los compradores o posibles
contactos por quien preguntar.
Es importante hacer una investi-
gacién previa al llamado, para
contar con algun contacto y, de
esta manera, poder pasar el obs-
taculo que presenta la recepcio-
nista o secretaria de la personaa
la que se debe llegar.
La investigacién previa puede
realizarse usando los buscadores
de Internet (Google, Yahoo o
cualquier otro) y las redes sociales

Cuandoel
vendedor llama
por primera veza
unaempresaque
desea captar
como cliente,
la principal
finalidad es
recabar
informacion.
Esa informacion
es la que permite
comenzara
conocer las
necesidades del
potencial cliente
y sus hdbitos de
consumo.

Lic. Augusto D. Berard

I Consultor de empresas - a.berard@pampamarketing.com

mas conocidas (Facebook y Lin-
kedIn). En la planilla se crea un
campo llamado“Observaciones’,
en el que se anotan todos los
detalles de la [lamada (hombres
de larecepcionista, horarios, mail
del contacto, etc.).

« TELEFONO: El equipo tiene que
estar ubicado en un lugar silen-
cioso y tranquilo, que permita
concretar una comunicacion fluida
y sin ruidos de fondo que alteren
el didlogo. Se puede usar un equi-
po inaldmbrico, celular, de vincha
o el tradicional teléfono de cable
que se apoya en el escritorio. Tam-
bién se utiliza el sistema Skype
para hablar desde una PC a un
teléfono convencional.

DISCURSO DE VENTAS

Hay que saber qué decir, en qué
momento hacerlo y cudl es la fi-
nalidad de la llamada. En el discurso
de ventas se pueden escribir las
preguntas que no deben faltar y
las frases que siempre tienen que
estar presentes.

OBJETIVOS DEL LLAMADO

Cuando el vendedor llama por
primera vez a una empresa que
desea captar como cliente, la prin-
cipal finalidad es recabar informa-
cion. Esa informacion es la que
permite comenzar a conocer las
necesidades del potencial cliente
y sus hdbitos de consumo. Hay
que saber cdmo compra, a quién
lo hace y por qué lo hace.

Cada organizacion es diferente
y Unica. Existe una cultura organi-
zacional en cada empresay es ne-
cesario conocer en profundidad
la misma, para generar negocios
y vinculos estables en el tiempo 'y
de mutuo beneficio.

El vendedor es un profesional
que busca satisfacer necesidades

y ser de utilidad. Es un experto en
su producto y debe ensenar y ca-
pacitar al comprador, para que
éste tome la mejor decisiéon al mo-
mento de decidir la compra.

La venta de empresa a empresa
es racional en un cien por ciento
y los argumentos a desplegar tie-
nen que estar basados en elemen-
tos contundentes y demostrables.
La habilidad del vendedor es des-
cubrir el perfil del cliente y sus
necesidades.

TECNICAS A APLICAR

A nadie le gusta que le vendan o
le impongan un producto. Por este
motivo, el candidato es reticente
a conceder entrevistas a empresas
que no conoce ni respeta. El ven-
dedor debe vender y hacer creer
al comprador que es él quien estd
comprando, hay que guiarlo hacia
el cierre de la venta, haciendo
creer que él tomo la decisién y de
que tomé la decision correcta y
conveniente para su empresa. Lla-
mar para ofrecer un producto no
es lo mas conveniente. Si se men-
ciona que el motivo del llamado
es ofrecer algo, ese llamado sera
improductivo y no se avanzara en
la venta. Hay que usar la inteligencia
y la capacidad de persuasion en
la venta telefonica.

El comprador industrial es espe-
cialista en su tarea y sabe como
seleccionar a un proveedory des-
cartar lo que no le conviene. Una
de las maneras que utiliza para
esta seleccion es pedir que le en-
vien una carpeta de presentacion
por correo, un mail de presentacion
0 que le envien una cotizacién o
lista de precios. No hay que caer
en esta trampa.

Como se menciond, el vendedor
es un profesional que busca ser
de utilidad y generar un negocio
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CERTIFICADO DE SEGURIDAD
* La Repiblica Argentina suscribe a las
Normas de Sequridad de la Unibn Europea
(IEC 60335-2-76 e IEC 60335-1 seqdn
certificados N® 5-0228-001-1/2/3/4/7/8),
las cuales admiten el uso de estos equipos
para fines de seguridad patrimonial.

* La fabnicacion de los sistemas SEPP
camo todos los productos Mandinga Dr. Domingo Cabred 4701

-.f.ll'!|.l.l.‘ con todas (as Normas de seguridad {[143 THW” Ciudad de Buenos Aires
eléctrica vigentes en la Argentina.

Cartificacitn TRAM 5411 4912-1807 / 1897 / 1676 f 1733
5-0228-001-1/2/3/4/5/6/7/8. ventas(@nagroz.com.ar ®* www.nagroz.com.ar
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=PI XON400

PIXON 400 es un panel de alarma contra robo e incendio de 4 zonas totalmente
programable. Basa su funcionamiento en un microprocesador de dltima generacidn y
un software nacional dedicado que le confiere caracteristicas de excepcion.

Incorpora un discador telefonico de alarma con mensajes hablados de excelente
inteligibilidad. Con el agregado del médulo celular INTESCOM (no incluido), es posible
comunicar los eventos adn en ausencia de linea telefonica, mediante el uso de a red
celular. Este madulo también hace posible el envio de eventos y control del sistema
mediante SMS.

Un poderoso bus de comunicaciones permite conectar varios teclados de control
(uno de ellos incluidos) y otros accesorios como un receptor para armar/ desarmar el
sistema a control remoto, y adicionar detectores inaldmbricos.
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de mutuo beneficio. Presupuestar,
enviar precios o cotizaciones, car-
petas de presentacién o enviar
mails no es vender.

Hay que saber decirle al com-
prador que no se le va a enviar un
presupuesto o una carpeta sin an-
tes haber tenido una entrevista o
haber conocido en profundidad
su necesidad o problematica.

El comprador profesional trata
solo con vendedores profesionales
y no pierde el tiempo atendiendo
a vendedores que no saben hacer
su trabajo a la perfeccion. Este tipo
de comprador tiene una misién
claray concreta, que es la de selec-
cionar los mejores productos para
su empresa, los mas convenientes
en precio y prestaciones. Por eso,
hay que ganarse la confianza y el
respeto del comprador, respetando
los tiempos de compra y toma de
decisiones que se aplican en las
distintas industrias.

Si el comprador profesional se
equivoca en la eleccion del prove-
edor, pone en juego su puesto de
trabajoy compromete a suempresa,
arriesgandola a una pérdida eco-
ndémica por comprar productos de
mala calidad o que no se ajustan al
requerimiento productivo.

Enlaventade empresaaempresa,
el precio es unavariable importante,
pero no es lo que prima al momento
de tomar decisiones. El comprador
busca la eleccién mas conveniente
para suempresa.

TIPOS DE LLAMADAS

- Llamar para hacer una consulta:
mencionar que se llama para hacer
una consulta es la mejor manera
de distraer al comprador, hacerlo
sentirimportante y descomprimir
el estrés que provoca el llamado.
El vendedor puede decir que le
gustaria saber a quién debe con-
tactar, para presentar una nueva
alternativa de reduccion de costos
y/0 mejora de procesos para su
empresa.

- Llamar para conocer la opinién:
Pedirle una opinién al comprador
es una técnica muy utilizada por
los vendedores expertos. El planteo

Los productos
que requieren un
andlisis detallado

pueden
comercializarse
invitando a los
compradores a
una charla o
curso sin cargo,
conelfindedara
conocer sus
ventajas técnicas.
Toda
capacitacion es
generalmente
muy bien
recibida, dado
que no implica
compromiso
alguno.

telefonico que debe hacerle el
vendedor al comprador seria el
siguiente: “Me gustaria conocer
su opinién sobre el producto que
represento” Nadie se niega a pedir
una opinién y esto hace sentir
importante al comprador que esta
siendo consultado. La consulta
esconde a la venta, dado que el
vendedor va a desplegar todos
los beneficios de su productoy el
comprador se mostrara interesado
enavanzary concretar lacompra.
Llamar para concretar una entre-
vista: Si el producto que se co-
mercializa es necesitado por el
comprador, la concrecion de la
entrevista serd natural y se realizara
inmediatamente. Hay productos
escasos 0 novedosos que son
buscados por los compradores.
Al haber poca oferta, si el llamado
es atendido por el comprador, se
puede pedir laentrevistay éste la
concederd sin poner objecion al-
guna. El llamado seria asi: “Sefor
comprador, comercializo el pro-
ducto XX y deseo tener una en-
trevista con usted, para presentar
los beneficios del mismo frente a
las necesidades de su empresa”.
Llamar para presentar una oferta:
Se puede llamar para otorgar una
oferta por tiempo limitado y de
tipo exclusivo. El discurso de la
llamada podria ser el siguiente:
“Sefor comprador, me gustaria
otorgarle el beneficio de una oferta
exclusiva, que representard una
ganancia para su empresa”

Llamar para entregar una muestra
sin cargo: entregar un producto
sin cargo para que sea probado
es una técnica muy utilizada y
efectiva. El comprador puede eva-
luar el producto con tranquilidad
y sin compromiso alguno. Si la
muestra entregada es de su interés,
citara al vendedor para negociar
precios y condiciones comerciales.
Elllamado del vendedor frente al
comprador, se desarrollaria de la
siguiente manera:"Sefor compra-
dor, me gustaria entregarle en
Mano una muestra sin cargo del
producto que comercializo, asi
puede evaluar sus beneficios y la

conveniencia de adquirir los mis-
mos en un futuro cercano”.
Llamar para invitar a un curso o
demostracion de producto: los
productos técnicos, que requieren
un andlisis detallado, pueden co-
mercializarse invitando a los com-
pradores a una charla o curso sin
cargo, con el fin de dar a conocer
las ventajas técnicas del producto.
Toda capacitacién es generalmen-
te muy bien recibida, dado que
no implicacompromiso algunoy
permite al comprador conocer
nuevas tecnologias y sus benefi-
cios. Lallamada seria la siguiente:
“Llamo para invitarlo a la presen-
tacién técnica del nuevo equipo
que fabrica mi empresa, que se
desarrollara en nuestra planta in-
dustrial y en la que participaran
distintas empresas afines a la suya.
La charla sera técnicay la dictard el
ingeniero encargado de la produc-
cién general de nuestra planta”
Hacer referencia a otras empresas
que ya han comprado: mencionar
a empresas de la competencia,
que ya han comprado el producto,
esotrade las maneras de generar
interés y concretar entrevistas y
nuevas ventas. La llamada seria
la siguiente: “Hace unos dias ha
comprado mi producto laempresa
XX, que entiendo es competencia
directa de la suya. La empresa XX
decidi6 lacompra luego de haber
realizado un pormenorizado ana-
lisis del productoy de los benefi-
cios que trae aparejado suimple-
mentacion. Como su empresa tie-
ne caracteristicas similares a la
empresa XX, estimo que también
puedo ser de utilidad, presentando
el producto a su organizacion’”.
Como se aprecia, las técnicas de
venta telefonica son multiples y
variables. Se requiere creatividad y
actitud proactiva para captar nuevos
clientes. Las oportunidades siempre
estan presentes para aquellos que
trabajan profesionalmente. m

Sino posee los capitulos anterio-
res, puede descargarlos todos
desde: www.rnds.com.ar

&

*‘ Consultora de empresas de sequridad y
£ capacitacion de vendedores.
_iE‘ *‘ Integrada por profesionales con mds de 20 afios
=

de trayectoria vy experiencia.
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CESEC

CAMARA DE EMPRESAS DE SEGURIDAD ELECTRONICA DEL CENTRO

Boletin Institucional - Afo 3 - N° 7 - Julio / Agosto 2012

Jerarquizacién y capacitacién para la industria

La importancia de la Camara
en el control y la auditoria

Dentro de la
multiplicidad de
funciones, roles y
relaciones que
establecen las
Cdmaras
Empresariales,

se destaca el rol de
Organismo de Control
y Auditoria como eje
fundamental para el
mantenimiento, buen
funcionamiento y
prestacion de los
diferentes Sistemas
de Seguridad.

José Luis Armando
Presidente de CESEC

El campo de la Seguridad Electrénica es uno de los
mas innovadores, siendo pertinente la renovacion
y actualizacidon de equipos y tecnologias con el
objeto de mantener vigencia, y la correcta imple-
mentacion de la proteccion. Sin embargo, como la
aplicacién de este principio muchas veces redun-
da en el plano econémico, no es extrafio presen-
ciar instalaciones sin mantenimiento, equipos ob-
soletos o de calidades pobres contratados por con-
veniencia econémica o por ignorancia del cliente,
lo que a la larga repercute en fallas del sistema,
gue pueden ocasionar graves consecuencias.

Es en este punto en el que debe actuar la Cdmara
Empresarial, desde un rol objetivo, justo y hones-
to, evaluando las instalaciones y comparando las po-
sibilidades aplicables a cada caso, buscando el ba-
lance correcto entre las necesidades y las disponi-
bilidades de cada cliente. No se puede negar que
una empresa puede prestar un servicio de aseso-
ria, pero ciertas caracteristicas propias de la union
de empresas permiten ir un paso mas adelante en
una buena funcién de contralor:

- La heterogeneidad de rubros permite la evalua-
cion por parte de profesionales de cada sector de
los diversos elementos del Sistema de Seguridad en
una misma visita.

-Varias empresas de un mismo rubro pueden com-
parar opiniones, cotejando no haber dejado ningtin
aspecto o punto descuidado.

- En general no se realizan comparaciones desde el
punto de vista de costos, sino que se evalula el es-
tado, operatividad, funcionalidad y adecuacion a las
necesidades de todas las instalaciones para las que
se requiera la visita, asi como las que puedan ser evi-
dentes durante el control para los Socios que acttian
como Contralores en ese momento.

- La emision de una resolucion objetiva con el res-
paldo implicito de todas las firmas que integran la
Cémara otorgan al solicitante material de gran
peso para reclamos a la empresa contratada.

- Al ser requerida la Evaluacién a la Entidad, el so-
licitante no se ve forzado o comprometido a man-
tener o iniciar una relacion de negocios con unaem-
presa determinada, aunque si se puede hacer men-

cién de la totalidad de firmas dedicadas al rubro en
control o auditoria, para que el cliente las tenga pre-
sentes a la hora de realizar las actualizaciones o
reparaciones necesarias.

Esimperante destacar que llevar adelante esta fun-
cién requiere, como se hiciera mencion, de plena
objetividad e interés en mantener al cliente pro-
tegido y seguro, sin pensar o considerar quién es
el colega o empresa que ha hecho mal el trabajo o
lo ha mantenido desactualizado, sino siendo una
voz de experiencia en el control de los equipos a la
hora de realizar la visita. Tampoco se deben reali-
zar interpretaciones respecto de por qué el clien-
te“se dejo estar” o acepto6 una“clara estafa’ ya que
el nivel de innovaciones y tecnologias disponibles,
asi como los costos aplicables no es informacién que
obligatoriamente deba estar en conocimiento de
quien ha solicitado el control.

Queremos destacar que, debido a laimportancia del
area, estamos trabajando con diferentes organismos
publicos locales para actuar y ser referentes desde
la C.E.S.E.C. en el control de los sistemas de segu-
ridad a nivel provincial y local.

En el mes de mayo pasado, tuvimos una expe-
riencia exitosa al respecto, al ser solicitada una au-
ditorfa sobre el sistema de videovigilancia de unim-
portante barrio cerrado de Cérdoba. Las falencias
en el sistema alli detectadas fueron un importan-
te disparador para considerar que el trabajo que
puede llevar adelante esta Camara es primordial
para lograr el cumplimiento de los objetivos plan-
teados en nuestros Estatutos Sociales, y que com-
parten las empresas y profesionales que integran
a la CESEC,, anteriormente compartido pero del
cual queremos rescatar los siguientes puntos:

- Establecer pautas que formen, jerarquicen y de-
sarrollen la actividad.

- Prestar su mas amplio asesoramiento y colaboracién
gratuitos a los poderes publicos en todos los temas re-
lacionados con las actividades de sus miembros (...)
- Promover auditoria, investigacion, difusion y ca-
pacitacion como los instrumentos mas eficientes
para optimizar el accionar empresario y suimpacto
comunitario.

Camara de Empresas de Seguridad Electrénica del Centro - C.E.S.E.C. - Persona Juridica Res. 142 "A"/10

Av. Duarte Quirds 3.950 B° San Salvador - C.P.A. X5002APX - Cérdoba Capital - Tel./Fax: 0351-4881121
cesecordoba@gmail.com / cesec@live.com.ar - www.cesec.org.ar
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Sensor Magnético Inalambrico
Totalmente Supervisado, Estado de la Abertura,
Prueba de Vida, Tamper, y Baleria del Equipo.
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Sensor Infrarrojo Inalambrico
Cobertura 110" 12 m, Tecnologia DMT MASK.

Excelente Desempeno Inalambrico, Alcance 200m an
Area Abierta.

-F‘L

Pulsador de Emergencia
Exclusivo y modemo disefio
Avanzada Tecnalogia de cddigos Inaldmbricos
Rango de Operacion 100m.

Distribuidores oficiales
para la republica Argentina:
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Sensor Triple Tecnologia Inalambrico
Doble Sensor Térmico con Tecnologia | de Correlacion
Digital + Microondas.

Inmunidad a mascotas hasta 40Kg,

Central de Alarma AFC-T7664

Soporta 16 Zonas Cableadas + 24 Zonas Inaldmbricas
4 Particiones, 8 Teclados,

8 Codigos de Usuario, 8 Controles Remotos.
Prolocolo de Comunicacion CONTAC 1D
Memaria de los Ultimos 150 Eventos en Pantalla.

Panel de Control
Teclado LCD de Excelente Disefo.

Leyandas en Idioma Espafial.

Detector de Incendio
Deteccién por Sistema Fotoeléctrico
Inteligante.

Totalmente Supervisado, Prueba de Vida y
Bateria de! Equipo.

Control Remoto

Excelente Disefio y Desampafio de RF.
Funcidn de Armado Parcial, Armado Total,
Desarmado v Panico Integradas.

Sensor Doble Tecnologia
Compensacidn Automdtica de Temperatura

y Analisis de Energia .
Avanzada Tecnologia de Reconocimiento
de Mascotas, Inmunidad hasta 25Kg.
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RISTOBAT

Baterias para:

* Alarmas, UPS, Luces de Emergencias,
Boyeros eléctricos, juguetes, etc.

» Gortadoras de Césped.

» Carros de Golf - Hidrolavadoras
Barredoras - Tijeras Hidraulicas
HidroGruias.

* Motos: Importadas - Nacionales
JetSky - Cuatriciclos.

* Automotores - Camiones
Grupos Electrogenos.

>
B rozrrnra
Linterna _ 2o I T =L/ h
RECARGABLE I—
SEGURIDAD

]

deGvolt-4amp.
* Recargable con 220 volt.
0 12 volt del automdvil.
* |deal para camping, caza, pesca,
seguridad, luz de emergencia, etc.
* 2 horas de autonomia.

Representante de Baterias

Panasonic

RISTOBAT S.R.L. Cangallo 3984 - (1872) Sarandi
Buenos Aires - Argentina

Tel: (54 11) 4246-1778 - Fax: (54 11) 4246-6447
info@bateriasristobatsrl.com.ar
www.bateriasristobatsrl.com.ar
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Mas de 30 anos brindando calidad
y excelencia en nuestros cables

Especialistas en cables para comunicaciones: transmision
de datos e interconexionado de sistemas de videovigilancia

Telefonicos para plantel interior y exterior |y
Instalacion interna y cruzada h
Subterraneos
Autosuspendidos livianos y pesados Transmision de Datos
Acometida Telefonica Pares trenzados sin blindar (UTP) interior y exterior
Intercomunicadores Pares trenzados blindados (FTP) interior y exterior
Blindados de par compensado
Desarrollos de cables especiales
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&/ Anicor

Varela 3525/41 C.A.B.A. Argentina
Tel, (5411) 4878.0923 / 0924 / 0925 / 0926
ventas@anicorcables.com.ar . www.anicorcables.com.ar
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CEMARAy su compromiso con la region

Nugva edicion de Mercosequricac

Se llevo a cabo en mayo un nuevo encuentro de profesionales de seguridad del Mercosur, cuya sede fue el
pais hermano Uruguay. Durante los dos dias del evento, se discutieron temas inherentes a la profesion 'y

proyectos de trabajo en conjunto.

E ntre el 23y 24 de mayo, enlos salones del Ho-
tel Conrad de Punta del Este y bajo el lema “Pa-
ralograr una Region mas Segura”, se llevd a ca-
bo el “Encuentro de Profesionales de la Seguri-
dad del Mercosur”, MERCOSEGURIDAD 2012. La
misma contd, ademas, con stands de exposicion
como muestra comercial de los proveedores del
rubroy dos jornadas completas de conferencias.
Nuestra camara, fiel a su politica de apoyo al
sector entoda laregion, participd de estas jomadas
que tuvo entre las conferencias anunciadas y
mas destacadas, las siguientes:

- Situacion de la Seguridad en los Paises del Mer-
cosur; Representantes de la FESESUR.

- Nuevas tecnologias de alta resolucién en vi-
deoseguridad; Camaras megapixel Avigilon.
- Presentacion de la Plataforma Nanomir e in-
tegracion con el cliente final, Nanocomm.

- Presentacion de Cursos on line de capacitacion;
CASEL/Convenio con CESI Uruguay.

-Paneles de alarmay detectores inalambricos,
Interlogix.

- Nuevas tecnologias en el Monitoreo electré-
nico de Seguridad; Softguard.

- Monitoreo: contrato, disefio y presupuesto; Ing.
Ricardo Gonzalez y Sr. Franco Roccanova, Se-
cretario y Vicepresidente 2° de CEMARA, res-
pectivamente.

- La Incidencia del delito en la Seguridad Pri-
vada; Dr. Luis Vicat, Gerencia Ejecutiva/Con-
sultora HGC.

- Presentacion del Estudio del mercado argen-
tino de la seguridad; Ing. Enrique Greenberg, Pre-
sidente de CASEL.

- Control de Accesos, Truportal.

- Sistemas de alarmas de incendio convencio-
nal, direccionable y de aspiracion; Edwars.

El ciclo de conferencias fue cerrado con una
exposicion a cargo de la Licenciada Silvia La Ruf-
fa, de la Subsecretaria de Planificacion del mi-
nisterio de Justicia y Seguridad de la Provincia

Camara de Empresas de
Avenida Corrientes 753, 14"I Pi§tﬁ
I

el Ing. Walter Dotti, Vicepresidente 1° de CEMARA

de Buenos Aires, invitada especialmente por CE-
MARA. La funcionaria, luego de una breve in-
troduccion en el temaacargo del Ing. Walter M.
Dotti, Vicepresidente 1° de esta camara, abor-
dé el tema “Seguridad; relacion entre el Esta-
doy los Privados”. Durante su disertacion, La
Ruffa ofrecié a los asistentes un pormenoriza-
do panorama del tema, abordando, ademas, un
analisis situacional de las realidades que le
impusieron oportunamente su espiritualaadn
vigente Ley de Seguridad Privada de la Pro-
vincia, el mismo que hoy, desafortunadamen-
te, la mantiene desfasada de las necesidades
del presente.

El 23 por la noche, los organizadores y anfi-
triones del evento, en la persona de Hugo Gar-
cia Correale, de CESI, agasajaron a los partici-
pantes con una cena de camaraderia, donde lo

——

La Llc. Silvia La Ruffa, de la Subsecretaria de Planificacion del Ministerio de Justicia y Seguridad bonaerense y

social y las relaciones humanas fueron el acon-
tecimiento central, sin faltar el toque de comi-
cidad que le supieron dar los encargados de ha-
cer deleitar a los presentes con un muy singu-
lar y emotivo show.

Reunion intercamaras

El 24 por lamafiana tuvo cita en el mismo Con-
rad una reunién entre los directivos de la Camara
Empresarial de Seguridad Integral del Uruguay
(CESI)y nuestra cimara, con el propdsito de ana-
lizar acciones en conjunto para el desarrollo de
nuevos planes de capacitacion, a realizar man-
comunadamente entre ambas asociaciones.
El presidente de CESI, el Garcia Correale, pre-
sentd una interesante propuesta con vistas a
todalaregion, la cual no tardé en ser conside-
rada de alto interés para ambas camaras.
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La experiencia de los afios...
y todo lo que nos puede

transmitir el que mas sabe.

Le presentamos DX Net. '
El Futuro de su negocio.

DX Control desarroll6 la famlia de equipos
mas completa, segura y potente para el
monitoreo radial y telefonico de alarmas.

Sus versatiles transmisores son compatibles
con todos los paneles de alarma del mercado,
y las receptoras radiales/telefonicas son
compatibles con todos los softwares de
monitoreo de alarmas.

Seguros. Compatibles. Escalables.

CONTACT ID

| A
( 4 BIMORReR Transmite el Contact ID
af g de forma directa y transparente

Contact ID sin limites
(sin programacion de plantillas)

DX Control desarfollo Un-poderoso'algoritmo de
compresion de datos KOMPRESSOR Il que

— Receptoras Multivinculo DX Link permite agrpar eventos de'Contact |Dy-enuiarlos;
E_‘*ﬂ simultingamente, viairadio, en una misma trans=
@ Transmisores cnmpatihles =TRIVEES.  Mision: Todo.enun tiempo menor a 250 mSeg.
. (en formatos Contact |1D y Ademco Express) }Sfﬂ [ygar 3 dudas !.E:‘ famf[r’a
¥4 Repetidoras Store&Forward mas rapida del p[aneta

Producidos en Argentina por el lider en sistemas radiales y telefénicos para monitoreo de alarmas

lr( 2XCONTROL
Tel./Fax: 5411 4647-2100 " nsacores con B

Av. Rivadavia 12396, Buenos Aires, Argentina Perimetral
Contctenos en dxcontrol@dxcontrol.com.ar 6 visite nuestra web en www.dxcontrol.com.ar
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Sumate a la comunidad virtual

mas importante dedicada a

los Sistemas de Seguridad

Neg .cio® de Sequ idad

Interactue |
con sus colegas |
HOY MISMO

Lo que buscas
alguien lo tiene.

Lo que ofreces

alguien lo necesita.

Unite ahora entrando

en www.rnds.com.ar

haciendo click en

[a solapa | FORO |

Powered by

Google



http://www.rnds.com.ar
http://groups.google.com.ar/group/negociosdeseguridad/

Soluciones / Cika

Inteligentes. <) €lecTRONICA

Smart Graphic Module
Nueva gama de modulos LCD TFT color

Nunca fue tan facil. Ahorre tiempo en desarrollo.

Colores e imagenes a su alcance en su modulo LCD TFT
Simplemente cargue sus imagenes en la memoria del display.
Con sencillos comandos via UART decida como mostrarlas.

Especialmente apto para emplec mediante
ricrocontroladores de gama baja.

CARACTERISTICAS:

* CPU, RTC y memoria Flash integrada.

* Modelos con pantalla touchscreen opcional.
» B/L de LED con ajuste de brillo.

* Interfaz de comandos serie (UART a 3,3V)

» De facil configuracion.

ASESORAMIENTO Consiga notas de aplicaciones y tutoriales en espariol,
& CONOCIMIENTO especialmente desarrollados por nuestros ingenieros.

Encuentre soluciones completas y eficientes en un solo lugar.

En Cika usted confia.

info@cika.com www.cika.com.ar
Av. Da Los Incas 4821 CP1427 - Ciudad de Buenos Aires, Argentina - (5411) 4522-5466 (Rotativas)

REPRESENTANTES EN EL INTERIOR:

CORDOBA: (0351) 486-4247 475-8091 0 475-1550 pedidos @linetec.com.ar
ROSARIO: {0347) 430-0145 labda®® arnet.com.ar

MENDOZA: (0261) 499-0700 informes & ityt.com.ar
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Actividades para este afio

Compromiso con
|a capacitacion

Julio Fumagalli Macrae
Vicepresidente de la Region XXIV de ASIS INTERNATIONAL

- ¢Qué tipo de capacitacion brinda ASIS International?

- La variedad de teméticas y contenidos que ofrece ASIS Interna-
tional es muy vasta, abarcando desde programas muy generales
hasta otros de maxima especificidad. En particular, en referencia
al convenio recientemente suscripto con la UCASAL, se desarro-
116 un programa de 120 horas destinado a capacitar profesionales
en la responsabilidad de disefiar e implementar programas para la
proteccion de instalaciones fisicas. Asimismo, en préximas etapas,
se habra de proveer programas similares orientados a la Certificacion
en Management de la Seguridad, como asi también programas es-
pecificos en investigaciones y brindar respaldo al accionar de la Jus-
ticia. En linea con esta iniciativa, estamos comprometidos en ge-
nerar y promover la generacion de documentacion y material edu-
cativo en idioma espafiol para toda la region.

- ¢Qué vinculaciones y sinergias ve entre la seguridad privada y la
publica?

- De acuerdo a un estudio realizado por CAESI (Camara Argentina
de Empresas de Seguridad e Investigaciones), entre los afios 2000
y 2009, se registré en América Latina una disminucion en las
fuerzas de Seguridad Publica de unos 550.000 efectivos (-16%6),
al mismo tiempo que se registré un crecimiento de 400.000 efec-
tivos en la Seguridad Privada (+34%). Esta situacion genera un es-
cenario que amerita una estrategia de integracion, que le permi-
ta al Estado hacer un uso adecuado del esfuerzo ya realizado por
la ciudadania, el cual le permitiria aumentar en aproximadamen-
te un 40% los recursos humanos afectados a la prestacion de los
servicios de seguridad privada, como asi también de un 25% la lo-
gistica operativa publica sin incurrir en mayores costos. Este es-
cenario, gestionado adecuadamente, puede generar un quiebre de

De izq. a der: Julio Fumagalli Macrae, de ASIS International; la Dra. Rosario Hernandorena, Coordinadora Gral,
de la Sub Sede Buenos Aires de la Universidad Catolica de Salta (UCASAL); el Ing. Carlos Amaya, Director Ad-
junto de Ingenieria, y el Lic. Diego Carvajal, Director de Criminalistica; todos funcionarios de la misma entidad.

Los prestadores de servicios de seqguridad privada, re-
quieren desarrollar y formalizar el proceso de formacion
de sus recursos técnicos y profesionales para posibilitar
una contribucion efectiva al sector publico, conociendo
sus exigencias, su complejidad y las problemadticas ge-
nerales inherentes a la funcion.

la tendencia de crecimiento de la inseguridad en la regién sin
agregar mayores costos, a través de un adecuado sistema de in-
centivos, como por ejemplo la reduccién de las tasas impositivas
o de otros medios econémicas (gj: subsidios), como sucede en las
areas de la Salud y la Educacion en las que el sector privado con-
tribuye con el Estado en el desempefio de sus funciones primarias.

- ¢Qué actividades realizara ASIS Region XXIV durante el afio?

- Adicionalmente a las actividades de capacitacion, nos encontra-
mos organizando el Seminario Regional de ASIS International.
Este encuentro es para nosotros un hito, dado que es la primera vez
gue se realiza en nuestra region y deseamos que por calidad y con-
vocatoria alcance un nivel equivalente al de los organizados en otros
continentes. El Seminario de ASIS Region XXIV se realizara en el
marco de la Exposicion Intersec, los dias 15 y 16 de agosto. Parti-
ciparan del mismo destacados profesionales de la Region, mu-
chos de ellos ya certificados y que se desempefian en el campo de
la Seguridad. Invitaremos también a funcionarios publicos, quienes
nos brindaran su calificada opinion acerca de las principales pro-
bleméaticas y desafios que enfrentan en sus paises, asi como tam-
bién sobre las estrategias que implementan para dar solucion a las
mismas.
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los exper[OS. ELECTRONICA

Ofrecemos calidad en
componentes electronicos,
eficiencia en distribucion,
conocimiento técnico

y desarrollos a medida.
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@ INNOVACION Estudiamos y avalamos nuestros productos, brindando

CERTIFICADA seguridad en cada compra.

ASESORAMIENTO Contamos con profesionales de alto nivel técnico,
& CONOCIMIENTO para asesorar a nuestros clientes,

En Cika usted confia.

info@cika.com www.cika.com.ar
Av. De Los Incas 4821 CP1427 - Ciudad de Buenos Aires, Argentina - (5411) 45225468 (Rotativas)

REPRESENTANTES EN EL INTERIOR: CORDOBA: (0357) 486-4247 475-9091 ¢ 475-1550 pedidos @ linotec.com.ar
ROSARIO: (0241) 43007145 labda= amet.com.ar - MENDOZA: (0267 ) 4290700 informes&ityt.corm.ar
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CONTINEA

Microprocesamiento modular + Conectividad

RCM5600W

+ Seguridad + Soluciones @

Continea presenta el nuevo Rabbit 5600W, la solucion Wi-Fi mas compacta y de
bajo costo de la firma pionera en conectividad TCP/IP en sistemas dedicados.

RCM5600W ofrece conectividad B02.| Ib/g. y soporta upgrades de firmware

remoto, lo que permite la actualizacion del sistema virtualmente, desde cualquier
lugar del mundo.

SUS APLICACIONES:

=+ Automatizacion industrial + Gestion inteligente de edificios

+ Domética =+ Datalogging

r‘c Av. Corrientes 3989 Piso 2 Dto. 6 (| 194) Ciudad de Bs. As. - Argentina

Tel: (541 1) 4865-5141 / Fax: (541 1) 4B&67-6776
CONTINEA Email: info@continea.com.ar / www.continea.com.ar
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CINN CaBLENETWORK

DIVISION COAXIALES

RG 59 PP + Bipolar
2x0,50-75Q

RG 59 PP -
RG 59 PP - Doble Malla - 75 Q

75Q

RG 213 - FOAM 50 ©

. W

10
0'11

4
Lo mejor en
Seguridad electronica

0
1

:‘::;‘;’::;L?;‘niz“a"“ 0800-888-2622

Calle 113 (ex Alvear) N22560 BI6G5S0ONNB / San Martin - Buenos Aires - Argentina
Tel. (+54) 11 4755 5200/1007/2427 - coaxiales@cablenetwork.net
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Se vienen las vacaciones...

Actividades para el periodo invernal

Los voluntarios de Mission 500 en Argentina ya estdn pensando en lo que serdn las vacaciones de invierno para

sus apadrinados y proyectan una salida en conjunto. También hardn un mural en la Villa 31. En medio, sigue

la entrega de alimentos y el seguimiento escolar.

D urante el mes de mayo, los
voluntarios de Mission 500
continuaron con su obra solidaria,
entregando, en dos etapas, alimentos
para todo el nucleo familiar de cada
uno de los chicos apadrinados.

Cada entrega se compone de 4
kg. de arroz, 4 kg. de fideos, 2 kg.
de polenta, 1 kg. de copos de
maiz, 4 kg. de harina, 2 kg. de len-
tejas, 2,5 kg. de dos tipos diferentes
de leche en polvo, 6 kg. de varie-
dades de galletitas, 1 kg. de mer-
melada, 1 kg. de dulce de leche,
1kg. de dulce membirillo o batata,
2 kg. de azucar, 1 kg. de cacao,
una caja de 50 saquitos de té y
una de mate cocido, 5 litros de
aceite, 1,80 kg. de tomate en lata,
1,2 kg. de choclo en lata, 1,2 kg.
de arvejas en lata y 900 grs. de
atun en lata.

Por otra parte, los voluntarios
contindan realizando la tarea de
seguimiento escolar y a medida
que pasa el tiempo, la relacion
con los chicos y los padres se va
haciendo mas fluida.

En los seguimientos, se ayuda al
apadrinado en las tareas que mas
les cuesta y también se le da prio-
ridad a la charla con cada uno de
ellos, para conocer su estado, su
relacion con el colegio y si los ali-
mentos que se les brindan son
destinados de manera correcta.

VACACIONES DE INVIERNO

A poco delas vacaciones deinviemo
del ciclo lectivo, los voluntarios de
Mission 500 estan ya planeando una
salida con todos los chicos y una de
las opciones que se manejan, es la
visita al parque temético Temaikén,
lugar que hasta el momento ninguno
de los chicos conoce.

Otra actividad programada es la
realizaciéon de un mural en la Villa
31, que estara ubicado frente a la

sede de la Fundacion El Pobre de
Asis de ese barrio.

El trabajo serd organizado para un
fin de semana y del mismo partici-
paran todos los chicos, bajo la coor-
dinacion de Emilio Fatuzzo, artista
plastico, que donara los materiales
yayudara en larealizacion de la obra.
Ese mismo dia se organizard también
un almuerzo para todos los apadri-
nadosy sus familias.

La idea es hacer participar a los
chicos apadrinados por Mission500
y sus familias de la jornada que co-
menzaria un sabado o domingo por
la manana (falta aun la designacién
de la fecha), en la que Emilio y los
chicos pintaran el frente, luego se
hard el almuerzo y por la tarde, Fa-
tuzzo cerrarialaobra, la cual quedara
como simbolo del apoyo de Mis-
sion500 al proyecto. m

Los interesados en colaborar con Mission500 en Argentina pueden escribir a las siguientes casillas de correo:
Patricio Quevedo, voluntario responsable en Argentina: pg@tellex.com.ar
Carolina Porto, voluntaria coordinadora: carolina.porto@tellexpress.com.ar
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SEGURIDAD ELECTRONICA

INTRUSION CCTYV MONITOREO | INCENDIO
nuestro capftal mas grande... la confianza!

STOCK PERMANENTE

> Amplio stock de toda la linea de productos

PRECIOS COMPETITIVOS

> Mantenemos siempre los mejores precios del mercado

Stumese ahora

a la gran familia
de FIESA. En
nuestro sitio

TRATO HONESTO

> Somos transparentes en todas nuestras ventas

SERVICIO POST-VENTA

> Departamento técnico especializado a su disposicidn

web podra
encontrar un

formulario para ASESORAMIENTO POR PROFESIONALES

CECE JpQex

; . > Fiesa capacita técnicamente a todo su Staff para que
!Mcr*b'ﬁg Y puedan asesorarlo en cada compra
EMWPEZAr A
Al LABORATORIO ESPECIALIZADO
disfrutar de > Laboratorio con linea directa al fabricante
todas las ventajas CERTIFICADOS APROBADOS
de ser cliente > Para aquellos productos que lo requieran contamos con
Certificaciones y Homologaciones
nuestro.
GARANTIA EXTENDIDA
> Los productos HIKVISION y PARADOX tienen garantia de 2 afios
CURSOS Y CAPACITACIONES
> Programa de Cursos Gratuitos para nuestros Clientes
G I ey
RARS 20X HIKVISION cofsnf Tewida _=McDl 1

EOWARDS

Av. de los incas 4154 | C.A.B.A. | TeleFax. 11 4551.5100 | recepcion@fiesa.com.ar
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