PRESENTACION DE NUEVAS TECNOLOGIAS Y PRODUCTOS

DRAMS presentd soluciones en
alta resolucion de Provision-ISR

Paneles con automatizacién y
tecnologia IP de Alonso Hnos.
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CCTV <> Capitulo 1 - Parte 2
Por Ing. Roberto Junghanss
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Por Ing. Diego Pitrelli

. Cotizar sistemas de seguridad
Tutorial para integradores
Parte 2, por Germdn A. Cortez

OPINION PROFESIONAL

. Sistemas de localizacion en
tiempo real (RTLS)
Por Mohsen Hekmatyar
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. Alonso Hnos.
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. Refranes aplicados al marketing
por Lic. Augusto Berard
INSTITUCIONES

. Boletines informativos de
CESEC CEMARA
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Simicro anuncio su nueva linea
de sistemas visuales HD e IP Flir

Acros llevo a cabo una capacitacion

en nuevos productos Honeywell
= .
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Lina apuesta segura no es
una apuesta en absoluto.



http://groups.google.com.ar/group/negociosdeseguridad
http://www.youtube.com/negociosdeseguridad
http://www.facebook.com/negociosdeseguridad
http://www.twitter.com/#!/noticiasrnds
http://www.linkedin.com/company/negocios-de-seguridad

Una apuesta segura no es
una apuesta en absoluto.

Es una inversion que realizas
con confianza.


www.hidglobal.mx/genuine-hid

El compromiso de HID con la innovacién tecnologica asegura gue su inversion en
soluciones de Genuine HID sea una inversion hacia las soluciones mas confiables,
plenamente interoperables y seguras en el mundo.

Garantice que la suerte esteé de su lado tras la inversion en soluciones a prueba de futuro
de HID Global, el lider mundial en soluciones de identidad segura, servicios y soporte,

Genuine HID - Siempre favorito para ganar.



4KULTRAHD @Yhua

4 VECES MAS DEFINICION QUE EL FULL HD TECHNOLOGY

UNA FAMILIA COMPLETA DE PRODUCTOS EN ULTRA ALTA DEFINICION

IPC-HFWB1200E  IPC-HFB1200E

WVRG08-128-4K Salida HDMI 4K

a hua NVR 4K

NVS01040H-4K
5

ﬁ Salida HOMI 4K

a hua 4K Decoder Monitor remoto 4K

info@bigdipper.com.ar



NUEVOS STORAGE @Jhua

TECHNOLODGY

Compatible con cualquier Linux
Software del mercado — J, &8 Windows UNIX"

Sturage IP-CCTV

EVS70245-R EV55000

Ml 1Gbps IP SAN/NAS-SAS -
128Ch / 256Mby's
24 HDD hot swap IP SAM/NAS
Raid 0/1/5/6/10 16 HDD hot swap
Fuente redundante

Raid 0/1/5/6/10
Soporta cascadas SAS ;

5tnrage IP

ESS2016X ESS53116X
' it IP SAN/NAS Storage ) IP SAN/NAS Storage
16 HDD Hot Swap 16 HDD Hot Swap
Raid 0/1/5 Raid 0/1/5
Sopaorta iSCS| Sopaorta i5CSI
Configurable via WEB Configurable via WEB
Gabinete de expansion SAS/eSATA
ESS1504 ESS31165-JR

: g SAS Stora
Housing e-SATA para 4 16 HDD hi!t swap
discos internos SATA, Raid 0/1/5/6/10
Fuente redundante

ES531485-JR

E5531245-JR

o=

SAS Storage SAS Storage
24HDD 48 HDD hot swap
Hot Swap Raid 0/1/5/6/10 Rald 0/1/5/6/10
Fuente redundante Fuente redundante

i Controladar redundante

www.dahua.com.ar



www.dahua.com.ar

Nuevos Domos PTZ IP ahua

TECHNOLOGY

Ultra alta velocidad, PoE+, mayor distancia IR, resistencia a climas severos IP67

SDS0220/230T-HN 2Mpx ;

SD50120T-HN 1.3Mpx SR HITLAMEXN
-25/30fps@1080p, 50/60@720p % -25/30fpse1080p, 50/608720p
-20/30n Zoom aptico -4.3-129mm 30x Zoom optico
-IP&7 -Alta velocidad 400°/s

-Ultra Alta Velocidad 500%s -PoE+

-PoE+ -IR 100m

PTZ122401RB-N 2Mpx o SD6ALZ40-HNI 2Mpx Laser

; -25/30fps@1080p, 50/60fps@720p e -25/30fps@1080p, 50/60@720p
= -Pan 360", Speed 01-60°/sec . -7,9-316mm 40x Zoom optico
k 3 Tilt-90-45°, Speed 0.1-60%/sec ["1 -1P67
' -7.9-316mm 40x Zoom Optico ey -Altavelocidad 240°s
,/L -IR 300m de distancia - -IR 500m de distancia

Con PoE+ simplifique la instalacién

No necesita
alimentacidn Dama PaE+ Switch PoE

info@dahua.com.ar MAS INFORMACION www.hdcvi.com.ar



www.hdcvi.com.ar

il L
1 " K
_=r i

NUEVAS CAMARAS TERMICAS Clhua

\/ No requieren de fuentes de luz para componer la imagen ya que utilizan
la temperatura de los objetos para graficarlas

—

- e Detectan un vehiculo a 600m y un ser humano a 200m.
Disponible con salida dual IP+HDCVI/Analogico

alhvaa
s« 211 alarm infout

*  Memoria micro SD (Max 64G)
* PGB, PoE

|-

MO TERMICO PTZ TCP-SD5300/5600

Capaz de detectar un vehiculo a 2km y ser humano a
640mts. Disponible con salida dual IP+HDCV]/Analogico

= Max 300%/s, rotacion 360°

*  Memaoria micro SD (Max 64G)
+ IPGh, PoE

«  2/1 alarm infout

1 salida IP, y una salida Analogica o HD-CVI

Monitoreo Perimetral

www.dahua.com.ar
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Simicro presenta en la
Argentina a la gigante China.

"

DIGITAL

Cuenta con mas de 150 Ingenieros
y comercializa en mas de 120 paises
sus DVRs y soluciones de seguridad.

Representante exclusivo
para la Republica Argentina

\

4 N

9 Simicro
Av. Corrlentes 4969 » (Cl414AJC) Bs. As., Argentina

1 telefan: (54-1) AB57-0861 (lineas rotativas)

; e-mail: ventas@simicro.com # wiwnw simicro.com



www.simicro.com

DVRs Stand Alone
4-8-16CH
nT..~

-

* Resolucidon 960H. Salida 1080 HDMI * Formato compresion H.264
* Software SDK completo disponible, facil de integrar.
* Soporta | disco de hasta 2TB (Linea SSC) y Soporta | disco de hasta 3TB
(lineas SEC y HEC). » Visualizacién por teléfono Android v iO5, compatible con 3G,
* Soporte e-map (Linea HEC)
* Tecnologia de transmision dual streaming para codificar streaming
de grabacién y streaming de red por separado.
* Funcion NAT, codigo QR escaneado por teléfono maévil
* Apoyo preset PTZ y de crucero automatico (| 28 presets y 8 cruceros)

Eevwee e v e b

HO&N BEOH M A DOME  Nabeork BT Adie CE UaR T E-mail  Mablls
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SFLIR

El lidier mundial en diserio,

labricacion y comercializacion
de Camaras Térmicas

Camaras Térmicas de Seguridad
Deteccion Perimetral Térmica

’f‘—; simicro
.

Represantante Exclusivo para Argentina de Flir
Av Corrientes 4a96g - Ciudad Autenoma de Buenos Aires, Argentina

PIILL

(54 11) 4857 0863 (lineas rotativas)

ventas fﬂjﬁil T PO, COHT — WAL ST C T, COEm


www.simicro.com

SFLIR

Elider mundial en disefio,
fatwizacidn y comercializacién
de Camaras Térmicas,

Pi"ésenta la
““Nueva Linea Visual para
seguridad y vigilancia

Representante Exclusivo para Argentina de Flir
Aw Corrientes 4,969 - Ciudad Autdnoma de Buenos Aires, Argentina
(54 11) £Be7 0BG (lineas rotativas)

ventas(@simicro. com — www.simicro.com
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Control de velocidad fotografico

NEZS-RANADNA LR

Solucion para la captura e identificacion
de excesos de velocidad.

21-08-2013
16:22:18
46 km/h

/ _. | AR R R RN A RN RN EAARN RN ANRHE AR
T R e o ok

e AR SRR S Sl T

Tecnologia en Seguridad presenta una nueva
solucion para la identificacion y registro de
excesos de velocidad vehicular.

El sisterna NZ-RADAR utiliza un radar del tipo
doppler para identificar la velocidad de los
vehiculos y ante un exceso de velocidad captura
varias imagenes en alta definicion,

Es importante destacar que el sistema es
totalmente autdnomo, valiéndose de la red para
realizar todas las comunicaciones y de esta
manera se mantiene un control total de la
solucion, de forma remota.




CARACTERISTICAS

Captura en alta resolucidn

Multiples capturas por ticket

Conectividad 3G/Wifi

Envio de Tickets al instante

Acceso al equipo Online

Upgrades remotos

UPS interna con autonomia de 5 hs.
Identificacion de velocidad desde 2 a 300 km/h.
Distancia de toma configurable entre 102120 m,

tecnologia
en sequridad

O

=N

security selutions

Almacenamiento local y remoto

Gabinete segurizado, estanco apto intemperie
Velocidad, hora, fecha y nombre del lugar
embebido en la imagen

Tensién 12V.Consuma 1.5A

Integracién con sistemas de CCTV

Alto nivel de encriptacion en transmision y
almacenamiento de imagenes

MNiveles de acceso segurizado, password v registro.

Bulnes 439 (C1176ABG)
Ciudad Autonoma de Buenos Aires.
Tel: (00 54) 11-5238-5553 / 54 / 58 /59

info@tecnologiaenseguridad.com
www.tecnologiaenseguridad.com



www.tecnologiaenseguridad.com

Aplicaciones

= Indistria: petrolern, maritima, construccion, tramsporte, comumicaciones, oil B gas, entre oiras.
« Redd Iritelaperiie.

= Soluciones para seguridasd perimetral

= Luchas contra o fusgo

» Seguridad plbtica

Caracteristicas Principales

= |miagenes de infrarmofo « clmara de luz visible
+ Mijora de rmbgenss digitales [DDE).

EODALI

Céspedes3881 WWW.Securityone.com.ar
[C1427EAG) C.A.B.A.

Tel.: (5411) 4555-1594
Tel./Fax: (5411) 4555-6528 .
info@securityone.com.ar @ | hikvisionarg ﬁ‘} Security One Argentina

II'.1 | hikvision.hangzhou 'ei SecNow

S _::'asal ) )

e —



www.securityone.com.ar
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MASTER PREMIER DISTRIBUTOR
Lider de la industria de Video Vigilancia mundial

La ] i nea Camaras y Domos Analogos
Camaras y Domos IP

de prOductOS de Camaras Térmicas

Grabadores Digitales Analogos e IP/ DVR - NVR
‘Ui deo V| g i I = HCia Equipamiento para Inteligencia de Video
Equipamiento completo para Méviles - GPS - 3G - WiFi
Equlepamlentn completo para Seguridad Ciudadana

S ER completa
e ara Video Wall y Centros de Monitoreo

e
del Mercado Mundlal

y,

| Momtoreo de, baj%t:}sto '
| el Blscadﬁ)r@nltai 'rea’d@ BMBBG ide nghtKey N

ini pan a'larm:quumnntamnfun:hmsﬂel butunesdem.
Jentacion de rasp: gmauﬂ“!"““l"“m’““ s de monitoreo confiables a muy b
sicién, instalacién y mantenimient
= Garantfa mhm'mm

. h-mrhnhw#mah*ﬁmﬁﬁhﬂ‘mhmhhm D Anos mmﬁ"mmﬂm

- Botdn de Pénico; Para apticacién en Municipios, Barrios Cerrados, Predios. bbbl meluyersio to Garantia de 3 Atas Rightsiey.
» Movilidad Reducida: Asistencia de mayores ¥ pevsonas enfermas.
= Control de Vigiladores y Personal de Limpieza: Reporte de Asiitencia ¥ Permanencia.

Caracteristicas Principales Rocuptara
Rrporta a la empresa de monitoreo en Contact-ID por linea telefdnica, Ssdanois n l@k }__ g
.

Betones de Alerta en el teclado del equipn v on los conmiles remoto, ﬁ I
il

Apertural Ciesme y Roba, con 4 zonas inalimbrices (Magnéticon y/o PiRs).
Duefio del teclado personalizable a la imagen de la empeeta,

‘Sehal de Frusba emviaca con inecuencin programable,

Alimentacion principal (230¥) ¥ Bateria de respaldo.

100% Cordgurable con e Programador OM.V3

Empresa

R I E H T - Casa, Comarcio, de, Monitoreo

Oficina. Sucursal, de Alarmas
Intervacatin y Flinnca s Sdgnadae Fletitreca ;

SEcCurity

e



LANZAMIENTO EXCLUSIVO !!!

HIKVISION

HDT\WVI

e

A
Quiero pasarme a calidad HD ) _ "
. conlapracticidad de las L
instalaciones analdgicas  Quiero utilizar una instalacion )

. existente analégica y pasarla
et . i v de Cormnripida

-»>

| o

Quiero seguir utilizando

cimaras analégicas y ) _ )

" ademds combinar con HD 1 -

=
_— . Quiero mis grabaciones en &
f« - HD 7Z0p y analégico en W‘Dl_)

S en tiempo real en el

-

mismo DVR

HIK wsm/v Tt

ESTAS PENSANDO ESTO?
ESTAS PENSANDO EN TURBO

COMPATIBLE CON TECNOLOGIA .‘F' ZVIZ

CFiEsA L

Csmumnm ELECTRONICA pisTRIBUIDOR OFIciaL IHIKVISION



pIsTRIBUIDOR OFiciAL HIKVISION

(CFiESA

SEGURIDAD ELECTROMNICA

DVRs TURBO - combinan analégico + HD
ANALOGICO WD1 EN TIEMPO REAL | HD 720p EN TIEMPO REAL

D5-7204HGHI-SH5T

——

HIKVISION

4 CANALESHD /ANALOGICOS
4ENTRADASDEAUDIO
1SALIDADE AUDIO
SALIDADEVIDEO HDMIYVGA
4 ENTRADAS DE ALARMA
1SALIDADEALARMA
1HDDSATADE HASTA4TE

- JOAC

DS-7204HGHI-SHA

dLue. . svision

4 CANALESHD /ANALOGICOS
4ENTRADASDEAUDIO
15ALIDADEAUDIO
SALIDADEVIDEDO HDMIY VGA

1HDDSATADEHASTAATE
mm 7 e

D5-7208HGHI-5HST

HIKVISION

BCAMNALESHD/ANALOGICOS
4ENTRADASDEAUDIO
1S5ALIDA DEAUDIO
SALIDADEVIDEO HDMIY VGA
BENTRADAS DEALARMA
45ALIDADE ALARMA
2ZHDDSATADEHASTAA4TE

-l R

DS-7208HGHI-SHSE

QLUDE. . ruxvision

BCANALESHD/ANALOGICOS
4 ENTRADAS DE AUDIO
15ALIDA DE AUDIO
SALIDADEVIDED HDMIYVGA
IHDD SATADEHASTA4TE

o

D5-7216HGHI-5HST

HIKVISION

16 CANALESHD /ANALOGICOS
4ENTRADAS DEAUDIO
1SALIDA DE AUDIO
SALIDADEVIDEO HDMIYVGA
16ENTRADAS DE ALARMA
4SALIDADE ALARMA
2ZHDDSATADE HASTA4THE

DS-7216HGHI-SHSE

:ﬂ* -;-;- i li'_f_'

dLude.. svision

16 CANALESHD /ANALDGICOS
4 ENTRADAS DEAUDIO
15ALIDA DE AUDIO
SALIDADEVIDED HDMIYVGA
2ZHDDSATA DEHASTA4TE

A

CAMARAS ANALOGICAS Y TURBO

ADEMAS DE USAR LAS CAMARAS DI5S DE SIEMPRE AHORA SUMA HD

D3-2CE16C2T-IR  D53-2CES6C2T-IRM

.-l-l"‘. £

g_ﬂﬂn._ "__‘-d_ HD. .—I\

HD720p

1220x720 PIXELES EFECTIVOS
0.01 LUX, 0 CON IR ENCENDIDO
LENTE DE 3.6mm
DIANOCHE ICR

25 EPS TIEMPO REAL

1Pe6

EE@@@ @% E] IRHASTA 20 METROS

.

O5-ZCESSATP-IAM
TOOTVL- 1R

D=
D5-ZCOS5ATM-IRP D5-2CE1SAZP-IR
MO TVL=IR MO TVL=IR

Q_._ ' = &

D5 ICE1SATPVF-IRT 0% ICESSATPVF-IRT
P00 TVL - IR - VAREFOCAL  T00 TVL - IR - VARIFOCAL

Av. de los Incas 4154, CABA | Tel. (011) 45515100 | fiesa.com.ar | soporte.fiesa.com.ar | fiesatv.com.ar


www.fiesa.com.ar
www.soporte.fiesa.com.ar
www.fiesatv.com.ar

P ARADOX
CFiEsA

Conozco mas



www.fiesa.com.ar

COMUNICATE CON NUESTROS
ESPECIALISTAS EM SEGURIDAD

4639-2409

ps

sps

fRvIR'jojolin

DIVISION CORPORATIVA

UNA DECISION ESTRATEGICA



www.sistemasps.com

0
Capital y Gran Buenos Aires Zona CGuyo, Cirdoba y Litoral - 1 0 -

ventas@electrosistemas.com.ar ventas@electro-centro.com.ar

(011) 4713.8899 / 4713.5550 (0351) 471.8193 / 472.0381 AN IVE RSARIO
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Todo Seguridad
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Director

Quality Systems
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Alejandro Barruffaldi, CEO 100

106

Tienda de productos

IP-8000 Pocket de

Alonso Hnos.
Receptor de comunicaciones
dealarma

VUpointde

Risco Group
Solucién de videoverificacion
en tiempo real

Actualidad m Eventos
HID 44 | Alonso Hnos.
Adquiere Quantum Secure Presentacion de nuevos
NVT productos
Es adquirida por 50 | Simicro
Phybridge Inc. Nueva linea de cdmaras Flir
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132 | CESEC
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2G se esta acabando...
Avance de forma segura
con DSC.

Las companias celulares dejaran de soportar
2G en un futuro muy proximo: esté preparado! : .
= ol
J

Pongase al dia en la cametera de la comunicacion con DSC,

FPara mds mdommacdn:
Llame: «1 805-780-3000

Visile: www.dsc.com
D Tyco Security Products



www.dsc.com
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SECURITY PRODUCTS

=
RS-AY-K12  RS-AY-J12 RAS-AY-M12Z  RS-AYR12 RE-AY-012
RS-AY-J20B
- RS-AYE2D
RE-AY-L23
rma .
: =
. \ss
RS-AC215-IP e h !
RS-AC225 e - e R
RS-AC225-IP X et
RS-ACA15
RE-ACA15IP RS-ACC31 RS-ACG43  RS-AC015  RS-AC21  RS-ACF43  RS-ACO42H

RS-ACC32Z  RS-ACG4d RS-ACD20  RS-ACAZ RS-ACF44  RS-AYQH4
R3-AYCG34 RS-AC115 RS-ACD31 RS-AYFG4 RS-ACTTa
RS-ACGE RS-ACDA2

/’:T\
Ty
‘ , PB-30TK
PB-BOTK
PB-IN-S0HF

PA-6810 PB-IN-100HF
PB-IN-200HF

PA-TOA2

MS5-100E =
.I,.-'-
| ’ -
. rilliite
F5-1000
OMS-12FE
| PR-58 : FS5-2000
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TX-114SR
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:@ Viamonte 1226 - (S: .
e-mail; contactoi@dmasrl.com.ar - www.dmasrl.com.ar
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De Tyco Security Products
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PowerSeries

neo

’ con Tecnologia

PowerG

» Soporta hasta 128 Zonas cableadas ylo inalambicas
« Amplio rango de cobertura inaldmbrica hasta 2 Km
» Gran flexibilidad y sencillez en tecnologia inalambrica
« Soporta video-verificacion
= Espectro ampliado por salto de frecuencias (FHSS)
= Nueva frecuencia (912MHZ - 919MHZ)
con 50 bandas para saltos

Viamonte 1226 - (S2000ETZ) Rosario - Santa Fe - Argentina - tel: (54-341) 4860800

e-mail; contactoi@dmasrl.com.ar - www.dmasrl.com.ar
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NI Nota de tapa

Mas tecnologia, nuevos productos

Dahua Technology

Estdndar UltraHD 4K, grabadores y plataformas mdviles, deteccion de rostros y tecnologia térmica son

algunas de las novedades que la marca presenta al mercado de la sequridad. Con foco en el desarrollo

constante, Dahua completa un portfolio de productos que abarca un amplio abanico de soluciones.

‘ on sede en Hangzhou, China, Da-

hua Technology cuenta con mas
de 6.000 empleados distribuidos en
115.000 m? de edificios propios. El motor
de innovaciéon de Dahua, su departa-
mento de Investigacién y Desarrollo,
cuenta con un presupuesto equivalente
al 10% del ingreso anual a nivel mundial
y esta conformado por mas 2.500 inge-
nieros de elite, con maestrias en dife-
rentes dreas. La combinacion de presu-
puesto e ingenieria de alto nivel se tra-
duce en una linea de productos que in-
cluye desde soluciones verticales de
uso gubernamental y militar hasta equi-
pamiento para seguridad corporativa,
urbanay hogarena.

El constante desarrollo de nuevas tec-
nologias se aplica en nuevos productos
para seguridad, que son presentados
en todo el mundo de acuerdo a un
plan disefiado segun las necesidades
de cada mercado. Argentina, una de
las plazas mas fuertes de la marca en
laregion, estd incluida en ese esquema
de lanzamientos que para lo que resta
de 2015 incluira:

« Camaras y grabadores UltraHD 4K
« Méviles HDCVI

« Deteccion de rostros

« Camaras y domos PTZ térmicos

ULTRA HD 4K

La sigla UltraHD 4K indica una reso-
lucién de 8 Mpx (3840 x 2160 px) en
formato wide (16:9).

En la practica, el estandar UltraHD 4K
cuadruplica al ya conocido Full HD
(1920 x 1080 px); las cdmaras Dahua
con resolucién 4K ofrecen imagenes
con mayor densidad de pixeles, lo cual

24 >

INNOVACION SIN LIMITES

2]

CAMARAS 7

TERMICAS

en IP y HD-CVI

DETECCION
de ROSTROS

en HD-CVI

VIDEOVIGILANCIA

MOVIL

4 VECES MAS
RESOLUCION

a4

L]

aJhua

TECHNOLOGY

-

U H D queel FULLHD iS5

w.dahua.com.ar -

incrementa el nivel de detalle de cada
escena (imagen 1).

GRABADORES CON SALIDA HDMI 4K

Los televisores Full HD 1080p con-
vencionales degradan la calidad de
imagen de un video en 4K por la sencilla
razén de que sélo pueden mostrar dos
millones de pixeles en lugar de los
ocho millones que posee una imagen
en 4K (8 Mpx). En definitiva, faltan seis
millones de pixeles para lograrlo. Es
por eso que Dahua desarrollé una nue-

infoerdahua.com.ar

va linea de grabadores IP (Network Vi-
deo Recorder o NVR) con salida HDMI
4K de 8 megapixeles, que pueden ser
utilizados con televisores de 55’ 65"y
mads sin perder un solo detalle.

Esta nueva serie de NVRs es capaz de
grabar camaras de hasta 12 megapi-
xeles y admiten monitoreo en tiempo
real en 4K.

GRABADORES MOVILES
El portfolio de soluciones moviles de
Dahua incluye grabadores, cdmaras y
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HD a través de cable coaxial 2.0

HDCVI - liderando la innovacion en HD

Dahua Technology esta siempre a la vanguardia de la industria en innovacién HD. Las camaras HDVC de segunda
generacién completan el portfolio con 1080p, lente varifocal, accesorios de transmisidn y un nuevo chip T con ISP
incorporado, introduciendo asi una nueva era de transmisidn HD a través de cable coaxial 2.0.

# Disponibles con 1080p/720p, lente fijafvarifocal, PTZ y housings versdtiles

» El mejor desempefio HD a precio razonable

®  Arcesorios talps como receptores, conversones y extensores de fbra dptica son compatibles con instalaciones en grandes dreas

& Acceso libre a la tecnodogla HDCWI

*  Disposithws HDOV con mds de 2 millones de unidades vendidas

» Con el estdndar global AT 2.0 de HDectw Alllance

Modelos recomendados:
VR 1L, 478 canalies, tripde handa DR 150, 470 6 canales, trinle handa DVR 2, 4016 canades, triple handa
(HROCVL analdgico ¢ 1P HDOW, anaddagico ¢ IF) THDOWL, analgion e 1P
OH-HOVRT S04 TZ08A-VZ DH-HCVHTA04/ 7400741 6L DH-HUVRTBO04/ TH0MTE TES
Chmara ullet HDOW A 2 prusba deagua, TI0pN080p  Chmara dormo HOOW W antrvanddlica, T20/1080p  Chmana HDOV H a prusha de agua, 2 Mpx / 1080p
DH-HAC-HFW2 1 20R2220R-Z0F DOH-HAC-HDBW 21208 2220R-ZVF OH-HAC-HPW2220%

CEFC & &0 g sosontine
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“4 Booth; NO.1201 Tel: +86-571-87680883 Fax +86-571-87688815
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www dahussecurity.com
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la plataforma de monitoreo y rastreo
DSS 3.1, incluida en los servidores stan-
dalone DSS-M4004 y DSS-M7016 (ima-
gen2).

Alos ya conocidos grabadores méviles
DVR0404My NVR0404M, se suma este
afno el MCVR0404M, el primer grabador
maévil del mundo basado en la tecno-
logia HDCVI de alta definicion, desa-
rrollado por el departamento de 1+D
de DahuaTechnology. Este equipo con-
tara con médem 3G, GPS, entradas de
alarmas y salidas a relé, audio bidirec-
cional y entradas de audio para micré-
fono de cabina.

PLATAFORMA DE

MONITOREO MOVIL DSS-M 3.1

La plataforma de AVL de Dahua (Au-
tomatic Vehicle Location o Localizacion
Automatica de Vehiculos, segun su tra-
duccién al espanol) estd compuesta
por el software DSS-M embebido en el
hardware de un servidor standalone.
De este modo, se garantiza la estabilidad
de funcionamiento las 24 horas, los
365 dias del afo, y escalabilidad de al-
macenamiento a través de la linea de
storage que posee la marca.

Por medio del cliente DSS-M 3.1 es
posible monitorear video en tiempo
real, buscar grabaciones, posicionar en
mapa, realizar conversaciones bidirec-
cionales y recibir alertas de alarma,
entre otras opciones (imagen 3).

DETECCION DE ROSTROS
La nueva serie“i"de grabadores incluye
deteccion de rostros embebida en el

firmware del grabador. Esto permite al
usuario realizar detecciones utilizando
camaras analdgicas o HDCVI, aunque
éstas noincluyan la funcién de deteccion
de rostros (imdgenes 4y 5).

Estos grabadores inteligentes estaran
disponibles en versiones de 4,8y 16
canales tanto en versién analégica
como HDCVI, y seran facilmente iden-
tificables a través de las siglas iDVR e
iHCVR respectivamente.

BUSQUEDA DE

GRABACIONES POR ROSTRO

Los grabadores inteligentes arman
una base de datos de caras detectadas
y permiten ver el video grabado del
momento en que el rostro fue tomado
tan solo haciendo clic sobre él. La bus-
queda de rostros puede realizarse por
diay horario, funcién que puede resultar
de gran utilidad tanto para aquellas
empresas que poseen lineas de cajasy
grandes salones comerciales, como
shoppings, supermercados y hoteles,
como para pequenos comercios (ima-
gen 6).

ALMACENAMIENTO DE

IMAGENES EN LA NUBE

Las series inteligentes iDVR e iHCVR
permiten almacenar los rostros detec-
tados en la nube a través de DropBox
y SkyDrive. Mediante esta funcién es
posible redundar el almacenamiento
de las imagenes capturadas, ya que
todos los rostros detectados se guardan
tanto en el disco rigido del equipo
como en la nube (imagen 7). Este tipo

Deteccion de Rostros

Envie las fotos
a su celular

Busque en la grabacién
seleccionando las fotos

<26>
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I K Accesible4=Completo

Ultra Calidad de Imagen & Habilidad de Decodificacion

4K Accesible
Con el precio mas razonable para proveer la mejor calidad

4K Completo
Provee un amplio rango de productos, de alto y medio a basico

Modelos recomendados:
NVR de 128 canales, 2U Super 4K

Cimara IP Ojo de pez antivandalica IR, 4K Ultra HD
NVRG08-128/603R-128-4K

Camara P, 4K Ultra HD
IPC-EB{W)E1200

IPC-HFE1200E
NVR de 8/16/32 canales, TU BPoE 4K

Camara [P bullet pequeda IR, 4K Ultra HD IR Camara IP minidomao IR, 4K Ultra HD
NVRA208/4216/4232-BP-4K

IPC-HFW4300E IPC-HDBWAB00E
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Tel: +86-571-A768RB83 Fax: +86-571-87688815 2

Email overseas@dahiuatsch.oom o

www.dahuasecusity.com E



www.dahuasecurity.com

™M
7.\ ALEPH
o e =
(2 Geolision

A
ADEMCO
— m—
( ]

email venlas@ arcontroloom.an

flmoniFien
By Haraywal

‘\‘I

& |

rrrrrrrrrr

Integre todos sus prodiictos comprando en un solo lugar,

ahorrando tiempo y dinero.

\RCONIKOI

DISTRIBLIDOR ALITORIZADC
nibie = La mayor van

 Darantia y Lat

tra Intrusion, CCTV,

Intelligentgns’ Control de Accesos, Sstemas conlra ince orios y mucho mas

www.arcontrol.com.ar

Av da los Incas 4376 IEIQ??DH\"] Cludad Auténoma da Buanos Alres
; : Fan[uu:--u-;;-: 2471 (011) 4523 8451



www.arcontrol.com.ar

E CN=

TECHNOLOGY Inc.

RADIOMOESTE

Radio Oeste / Radioset SA www.radio-oeste.com.ar
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de almacenamiento es de gran utilidad,
por ejemplo, si durante un siniestro es
robado o dafado el grabador, ya que
seria posible identificar el rostro de los
delincuentes mediante las imagenes
almacenadas en SkyDrive o DropBox.

CAMARAS TERMICAS

Este afo es, sin dudas, uno de los mas
importantes para Dahua: abre nuevas
posibilidades y amplia la oferta de so-
luciones a sus clientes al iniciarse en el
mundo del monitoreo térmico con las
series Lite, Professional y Ultra Smart,
las cuales incluyen cdmaras en formato
bullet, domos PTZ y sistemas de posi-
cionamiento. Lo mas destacable de
este lanzamiento es que las camaras,
ademads de ser IP, disponen de una se-
gunda salida, opcional analégica o
HDCVI.

En escenas con muy poca luz o total
oscuridad es muy dificil detectar obje-
tivos vivos o vehiculos mediante ca-
maras convencionales con iluminacion
infrarroja. En cambio, las cdmaras tér-
micas no requieren de fuentes de luz
para componer laimagen, ya que utili-
zan la temperatura de los objetos para
graficar las imagenes con diferentes
paletas de colores.

La nueva serie de cdmaras convierten
aDahua en el primer fabricante mundial
en desarrollar cdmaras térmicas con un

Camara convencional con infrarrojos

Camara térmica en modo White Hot

sistema de transmision de video de alta
definicién y largo alcance. Entre sus
aplicaciones més destacadas, las cdmaras
térmicas pueden ser utilizadas en mo-
nitoreo industrial y en proyectos de se-
guridad perimetral, ya que permiten
identificar la temperatura de objetos a
gran distancia (imagen 8).

En escenas con muy poca luz o total

oscuridad es muy dificil detectar objetivos
vivos o vehiculos mediante cdmaras
convencionales con iluminacién infra-
rroja. En cambio, las camaras térmicas
no requieren de fuentes de luz para
componer laimagen debido a que uti-
lizan latemperatura de los objetos para
graficar lasimagenes con diferentes pa-
letas de colores (imagen 9).m

<30
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SSTEMAS OF SERIRIDAD

Nuevos estandares analdégicos de alta definicion

HDCVI

1 ]

AHD (Abierta) TVI (Hikvision) HD-CVI (Dahua)

|
S; e
"'-«.;,_J NTSC / PAL Soporta No Soporta
i'l 960H /D1 Soporta No Soporta
™= 720P @ 25/30FPS | 720P@ 25/30FPS | 720P @ 25/30FPS
o | l Resoluciones HD 720P @ 50/60 FPS 720P @ 50/60 FPS 720P @ 50/60 FPS
- o 1080P@ 25/30 FPS 1080P@ 25/30 FPS | 1080P@ 25/30 FPS
Distancia de transmisién
Transmision Balun Soporta Soporta Soporta
Audio Soporta No Soporta
Triple tecnologia / Codigo abierto Codigo abierta Cédigo abierto Tecnologia privada

Importadores Distribuidores Autorizados

Directos @Qwua MARK

Silicon Group SRL

Espora 129 - Ramos Mejia - Buenos Aires // +54 11 4656-2521 / 6009-2005
VENTAS1@SILICONGROUP.COM.AR - www.silicongroup.com.ar
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Las mejores marcas
tle seguridad en un solo lugar.

== —=  SOFTWARE HOUSE

e
Ly,

De Tyco Security Products

SOFTWARE HOUSE &5 uno de los
productos para controles de accesos
miejor desarrollade y confiable del mercado
que permite una amplia integracion

con los sistemas electrénicos de seguridad en general.

Por su calidad y robustez es el producto preferido de empresas que requieren
unalto nivel de seguridad (corporaciones, rransportes de caudales, bancos).

La linca de preductos cuenta con paneles de control, lectores, sofisticades programas
de administracion y todos aquellos componentes necesarios para el
correcto funcionamiente de los sistemas,

KANTECH

De Tyco Security Products

KANTECH ofrece sistemas de control de accesos agiles y
. convenientes para ln entrada y salida de los usuarios, asi como la
ENTRAPASS ¢+ reduccian de los inconvenientes asociados.
EDICION CORPORATIVA | | 3 introduccion de un sistema de control de acceso de calidad
¢ como parte de la de seguridad de una compafiia serd apreciada
Illh;l_mii

por los usuarios,

Productes de relacion costo-beneficio
adecuada para pequenas y medianas
industrias o corporaciones.

Lectoras de wrjetas, biométricos,
paneles de contral ¥ software

de administracian, etc. , forman parte
del amplio desarrollo de productos
de la marca.

ROSSINY=
SECURITY PRODUCTS AC-225IP

LECTORAS DE LARGD

Cuando los costos son importantes, las pequefas MEANERTIFOTRATR S

empresas pueden encontrar en ROSSLARE

que pueden acceder a un sistema de control

de accesos que disponga de las principales

caracteristicas de los productos mis sofisticados

como los precedentes, manteniendo sin

embargo los niveles de seguridad y confiabilidad

necesario para la implementacion de un sistema

de seguridad. ROSSLARE rambién cuenta con

lectoras de mrjems, eclados, lectores

biométricos, paneles de cantrol, de funcionamiento

autdnomo o con software de administracidn, etc, que son integrantes
AC-215IP de |a linea de productos desarrollados, producidoes y respaldados

PAMELES IF NATIVDS por fa marea.

Distribuidor autorizado de la marcas mundialmente lideres
de productos tecnologicos y digitales de seguridad. Consultenos..!!

Getterson Argentina 5.A.1.C.

Av. Corrientes 3240 / C1193AAR / Buenos Aires / Argentina
= tel. (54-11) 6777-6000 / Fax: (54-11) 6777-6006

GETTERSON ARGENTINA S.A.LC. hipersegagetterson.com.ar / www.getlerson.com.ar
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ANVIZS

Lider mundial
en soluciones
de control
gderaccesos

e

. Belidentidad.

Proteccion completa a traveés de software
y hardware de tecnologia biométrica
de alta precisiéon con identificacion segura.

R T ; N CONTROL DE TIEMPO Y ASISTEMCIA

EP300

o Tl Seellerin CPU de alts velocids de 32 bt
Disedo excludive de posicionamiento de hoells

® 2000 huellas - 50.000 registros

» USE - TCPIF

s Bateria recargable de 1100 mAH

® Alimenmcion sobre USE [ 5V DG

& l& evenden TRA. Céddigo de trabaje dend digitsa

« Huells, Cédign + Huellh + Contratafa, Huells +
Cantratady

U Bio

= Senmor de huellas dtico ANVIZ

® indicador de lux LED, Captura de imagen de
precisidn con anti-interferencia

= binagen de huella $in dritorsbbn

® 100 hoels, 3.000 regrtros

= Congxson WSS (Modulo Bleetooth/GPRS para
configuracion)

= SDK duponible para desarrolio de solvware

» Opehonal Baterias internas / Médule Bluercoth!
Medula GPRE

s3s5

 Sobremesa o Pared

& Tl Seeftaris CPU de abra velocidad 32 b

& 2000 hueltas. 50,000 registroa

 Alimentacian L8

# Bateria recargable de | 100 maH

= Alimentacion sobre USE /5 ¥V DG

® |6 esmdos TRA. Codipo de vabajo de & digitos

» Huells, Codige + Huella # Comrasefia, Huella +
Contrasefia

CONTROL DE ACCESOS

< Ti Stallaris CPU d aita valocida 32 bits
1000 hueltas - 50,000 regivtros

- = Detector por infrarrojos y semor durmiente

= R5-485, USB, TCPIP

# Sersor apertura puertas, EfS Wiegand, Control
directo cerraduray, Grupos, Zona horaria, alarmy
programada, tmbre, relé de salida Huedla

® Tarjeea. Cadigo = Huella,

& Oipcional EM RFD / Tarjems Mifure

slP 53

C2

® Procesador AMS da alea velocidsd

® Desplay TFT de 37 de alma definicién (pantalts ancha)

& 1 000 huedlas, 50000 I"lal‘-l-f-l"ﬁi

& 16 eitadot TRA, Auto cambio de hora

® Servicio automitico de grabacidn de contuliad

# USH, TCPHIF: Alimentacidn wobre UISB o 5V DC

® Huells, Tarjeea, Codigo + Huella, Cadiga +

& Commaseris. Contrazedia + Tarjeta. Hoellat Tarpeta +
Contrasena, Tarjem + Contrasefia + Hugll

= Tarjeea Mifsre opcional

OAI000

= Samaung 400 Maz Am9 procesador de alt velocidad

& 5,000 hoelias, 100,000 registros

* WinCE 5.0 LCD TFT Sumung 3.5 Cimara 3 MEX

= Visualuackon de huella & imagen del v,

= RS1IL, RS 484, USE, TCPIR tarjeta 50 (1 GB)

= Salidxs doble de reke. E/5 Wiegand, 16 grupos. 32
zonas horarias

= Huellas, Tarjeras y Codige

» Exzandar RFID EM. Opcisnal Tarjers Mifare
(WIFLGPRSredndar

Consultenos por otros modelos de toda la linea ANVIZ

GETTERSON ARGENTINA S.ALC,
DESDE 1963

Distribuidor outorizado

Getterson Argentina 5.A.1.C.

Av. Corrientes 3240 / C1193AAR / Buenos Alres / Argentina
tel. (54-11) 6777-6000 / fax: (54-11) 6777-6006
hiperseg@getterson.com.ar / www.getterson.com.ar
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HID suma a Quantum

NVT, parte de Phybridge

Ofrecers, asi, soluciones de gestién integrales

HID
www.hidglobal.com

Baw BAFE n aatien. Dw PRI

HID Global® anuncié la adquisicion de Quantum Secure,
empresa fundada en 2004 con sede en San José,
California, Estados Unidos y uno de los principales pro-
veedores de soluciones de software para gestion de
identificaciones, cumplimiento de normas de acceso y
suministro de servicios de acceso en una infraestructura
de seguridad fisica. Con esta adquisicion, HID Global
fortalece su capacidad para brindar soluciones integrales
de gestion de identificaciones.

El paquete de software SAFE de Quantum Secure ofrece
una plataforma de seguridad fisica Unica, integrada y
completamente interoperable para gestion de identifi-
caciones seguras, cumplimiento normativo y analisis
operativos en varias ubicaciones y sistemas. Con esta
plataforma, los clientes pueden reducir los costos operativos
y el perfil de riesgo de la organizacion. Asimismo, el
sistema permite fomentar el cumplimiento de las distintas
reglamentaciones en infraestructuras de seguridad.

“Con la adquisicion de Quantum Secure, HID Global
estd dando un paso importante para satisfacer las ne-
cesidades de los clientes relacionadas con la gestion de
identificaciones, de riesgos y el cumplimiento normativo.
La compania ha estado a la vanguardia en la oferta de
herramientas de gestion versétiles para todas las orga-
nizaciones, especialmente aquellas que pertenecen a
industrias con reglamentaciones estrictas, tales como
las financieras y las de salud, reguladas por exigentes
requisitos normativos’, afirmé Denis Hébert, Presidente
y Director general de HID Global.

Ajay Jain, Gerente general de Quantum Secure, dijo al
respecto:“En un entorno de seguridad global, la necesidad
cada vez mayor de cumplimiento normativo y gestion
de riesgos para un conjunto diverso de identificaciones
debe ser satisfecha mediante la automatizacion de pro-
cesos y utilizando herramientas de andlisis de datos in-
teligentes que permitan hacer prondsticos. Al reunir las
tecnologias y el alcance global de HID Global con el pa-
quete de software de Quantum Secure, esta adquisicion
ayudara a los clientes en ese aspecto’; concluyd. m

34 >

Nuevas tecnologias de transmision Ethernet

Network Video Technologies
www.nvt.com

Phybridge, empresa de tecnologia enfocada en las ne-
cesidades de transmisién de largo alcance de la industria
de las comunicaciones y la seguridad fisica, llegd a un
acuerdo para la compra de Network Video Technologies
(NVT), proveedor de productos de transmision de IP y
PoE centrado en el mercado de seguridad. Con el objetivo
de llevar la excelencia al mercado de seguridad, “las solu-
ciones innovadoras de Phybridge permitirdn a NVT con-
tinuar con su posicién actual en el mercado analégicoy
extenderlo al mundo IP’; explicé John Croce, Director
general de Phybridge, acerca de la adquisicion.

Lasinnovaciones de Phybridge abordan las necesidades
del mercado de las comunicaciones para largo alcance
de PoE, EoC (Ethernet sobre cable coaxial) y UTP. Los
switches de Phybridge permiten la migracion de sistemas,
tanto de CCTV como de telefonia tradicional, a la tec-
nologia basada en IP. Las soluciones son robustas, ren-
tables y faciles de instalar.

Phybridge fue la primera compania en introducir la
tecnologia en switches que entregan Ethernet y PoE a
través de un solo par de hilos, permitiendo aumentar
cuatro veces la distancia de transmision de Ethernet
tradicional. Con mas de 400.000 usuarios a nivel mundial,
los switches de Phybridge son reconocidos y han sido
desplegados por muchas organizaciones multinacionales,
incluyendo Cisco, Avaya y Mitel, y estan conduciendo
rapidamente a la creacién de un nuevo estandar en el
PoE de largo alcance.

“Phybridge estd aportando su tecnologia pionera Long
Reach Ethernet (Ethernet de Largo Alcance) al mercado
de la seguridad, lo que le permitird a los clientes de NVT
migrar a IP con absoluta confianza’, explicé el fundador
y Presidente de Phybridge, Oliver Emmanuel, acerca de
las soluciones de las que dispondran los usuarios. m

2° Jornada de Seguridad

Organizada por CASEL en Rosario

f'_’.::: Camara Argentina de Seguridad Electronica

““" www.casel.org.ar

El City Center de Rosario, Santa Fe, seré el escenario de la
Segunda Jornada de Seguridad organizada por CASEL,
que se llevard a cabo el 12 de junio de 9a 19. Para masin-
formacion, se sugiere consultar la web de la entidad. m
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Nuevo Director regional

Nueva Comision Directiva

Ray Prieto se suma a Samsung Techwin

Ray Prieto
Director de operaciones de venta
para Latinoamérica

Samsung Techwin, proveedor de productos de segu-
ridad y videovigilancia, anuncié el nombramiento de
Ray Prieto como nuevo Director de operaciones de
venta para Latinoamérica. Prieto cuenta con mas de 15
anos de experiencia en la industria de la seguridad in-
ternacional: trabajo recientemente en Pivot 3 como Vi-
cepresidente de ventas para América Latina y el Caribe.
Asimismo, ha ocupado posiciones ejecutivas para em-
presas como 3VR e Innovonics, siempre en cargos rela-
cionados con los mercados de América Latina.

Ray Prieto serd responsable de consolidar las operaciones
de ventas, incluyendo las oficinas locales de México, Brasil,
Peru, Colombia, Chile y Centroamérica, reportando direc-
tamente a Pedro Duarte, Vicepresidente de Samsung
Techwin Latinoamérica. En el ejercicio de sus funciones,
Ray supervisara las relaciones con los socios de canal, los
cualesincluyen distribuidores e integradores de sistemas, y
también coordinard los recursos locales para los principales
proyectos en los distintos mercados verticales.

Cuando se le pregunté sobre este nuevo reto en su
carrera, Prieto asegurd que "estoy muy contento de
estar aqui. Los productos de Samsung Techwin son ex-
celentes en términos de calidad e innovacién tecnoldgica.
Ademas, mientras nuestro modelo de negocio va tras-
cendiendo los limites tradicionales de la industria de
seguridad y expandiéndose hacia el usuario final, la
fuerza de nuestra marca juega un papel clave en como
se desarrolla nuestro negocio de cara al futuro. Esta es
una ventaja grande para Samsung. Ser parte de Samsung
Techwin es un reto que asumiré con gran entusiasmo".

Pedro Duarte también coment sobre la contratacion
del Prieto: "La incorporacién Ray es parte de la gran in-
version en talento y recursos que Samsung Techwin
esta haciendo en la region. Junto con Alex Pazos, Yoel
Rodriguez y Oswaldo Lafee, Ray se une a un equipo de
nuevos directivos contratados por Samsung Techwin
para aumentar nuestra presencia y resultados en la
region. Estamos en camino de convertirnos en una de
las marcas lider en nuestro mercado y este es otro paso
en firme para alcanzar esta meta”. m
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Renovacion de autoridades

 Camara Argentina de Seguridad Electrénica

Eﬂ:ﬂi\‘ www.casel.org.ar

[rerrsn e Rss— e R
IMPULSAR EL CRECIMIENTO DEL MERCADD EN LA

De acuerdo con las elecciones llevadas a cabo durante
la Asamblea General Ordinaria del 22 de abril de 2015,
y renovados los cargos correspondientes a los mandatos
cumplidos, la nueva Comisién Directiva de la Cdmara
Argentina de Seguridad Electrénica (CASEL) quedd con-
formada de la siguiente manera:

Presidente: Ing. Enrique Greenberg, Logotec S.A.

Vicepresidente 1°: Lic. Daniel Banda,
SoftGuard Tech de Argentina S.A.

Vicepresidente 2°: Lic. Christian Uriel Solano,
Security One Argentina S.A.

Vicepresidente 3¢: Ing. Eduardo Casarino,
Sistemas Electrénicos Integrados S.A.

Secretario: Sr. Herndn Ferndndez,
GA4S Soluciones de Seguridad S.A.

Prosecretario: Sr. Claudio Wainer, Securitas Arg. S.A.
Tesorero: Sr. Martin Lozano, Punto Control S.A.
Protesorero: Sr. José Maria Piscione, Westcorp Arg. S.A.

Vocales Titulares: Ing. Gregorio Aspis,
Simicro S.A.
Sr. Roberto Judrez,
General Industries Argentina S.A.
Sr. Ricardo Mdrquez,
Dialer Seguridad Electrénica

Vocales suplentes: Sr. Andrés Maldonado,
ADT Soluciones para Empresas
Ing. Daniel Shapira,
Drams Technology S.A.

ORGANO DE FISCALIZACION Revisores de cuentas:
Ing. Eduardo Capelo, Prositec S.R.L.
Sr. Marcelo Hirschorn, Alarmas S&W S.A.

La nueva Comision Directiva, entre sus primeras tareas,
ratificé el alcance del Convenio de Cooperacién con
CAESBA, que incluird descuentos en capacitacion para
los integrantes de la entidad bonaerense. m
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Intelektron participé del evento

Intelektron S. A.
www.intelektron.com

md)

“Es un orgullo para Intelektron haber estado presente
en el encuentro de socios de Latinoamérica que realizé
HID Global’; expresé Marcelo Colanero, Presidente de la
empresa nacional, al referirse al evento que llevé a cabo
HID en Austin, Texas, Estados Unidos.

En ese encuentro, la compariia mostré sus nuevos pro-
ductos, ofrecid capacitacion con los especialistas de cada
area y generé un ambiente de camaraderia entre los
socios latinoamericanos, finalizando con una entrega de
premios. Uno de los mayores atractivos del encuentro
fue la posibilidad de recorrer la nueva sede que HID i-
naugurd en Austin, donde construyé un edificio con
todo lo necesario para minimizar el impacto ambiental;
motivo que le valié el galardén de la certificacién LEED
(Liderazgo en Energia y Diseno Medioambiental). m

Jonatan Oar y William Prieto: nuevos cargos

Microcom de Argentina e ISTC nombraron, recientemente,
nuevos profesionales para que se desempefen en areas
estratégicas.

En el orden nacional, Microcom de Argentina,
distribuidora mayorista en el drea de networking,
¥ conectividad y seguridad, designé a Jonatén
¥ Oar como nuevo Gerente del departamento de
Marketing y Comercializacion. Mas de siete afos de ex-
periencia en laempresa avalan su trabajo y responsabilidad
al frente de una de las areas de mayor crecimiento: Oar
se desemperid anteriormente como gerente de producto
del drea de seguridad. “Es una satisfaccion la confianza
que deposita en mi trabajo una empresa como Microcom,
lo cual me compromete a redoblar mis esfuerzos profe-
sionales para continuar posicionando a laempresa como
un referente en soluciones integrales. Para esto es que
estamos trabajando y disefiando nuevas estrategias,
siempre con el apoyo de nuestros representados y la
confianza generada en nuestros clientes’; expresé Oar
acerca de su designacion.

En el plano global, International Security & Tra-
ding Corp. (ISTC), distribuidor de soluciones
I integrales de seguridad, anuncié el nombra-
miento de su nuevo Vicepresidente de ventas
globales y marketing, William Prieto, ingeniero naval es-
pecializado en propulsién, estructuras e ingenieria me-
canica. Con mas de 20 afios de experiencia, Prieto llega a
ISTC luego de una larga trayectoria en la industria de se-
guridad iniciada en el sector Defensa, donde manej6
tecnologia de sistemas de radares y misiles.
“Estoy muy emocionado por ser parte de un equipo al-
tamente competitivo, con el que esperamos cosechar
éxitos en el futuro', expreso Prieto sobre su llegada. m
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Presentacion de nuevos productos

Paneles con automatizacién y tecnologia IP de Alonso Hnos.

Por tercer ario consecutivo y con gran convocatoria, Alonso Hnos. presenté sus nuevos productos,

los cuales permiten al prestador de servicios de monitoreo potenciar su negocio e insertarse en nuevos

nichos de mercado.

E [ miércoles 15 de abil, en el salén
auditorio de la sede de la Cdmara
de Argentina de Industrias Electrénicas,
Electromecénicas y Luminotécnicas
(CADIEEL, ubicada en avenida Cérdoba
954), Alonso Hnos. presentd su nueva
linea de productos. Entre ellos se inclu-
yeron el nuevo médulo de conexion a
internet/Ethernet IP, el médulo de salida
programable inaldmbrica PGM-W (con
Alarm Control, su aplicacion para smart-
phones y otros dispositivos moviles) y
el receptor de comunicaciones IP IP-
8000 Pocket.

El evento contd con la presencia de
mas de 60 asistentes: participaron clien-

44 >

tes y representantes de distintas em-
presas de monitoreo de todo el pais,
ademads de visitantes de Uruguay, Pa-
raguay y México, paises donde la com-
paiia tiene una amplia participacion
de mercado.

La presentacion comenzé con una
breve resefia de Alonso Hnos., de su
desarrollo a lo largo de los ultimos
afnos, para pasar luego ala descripcién
de cada uno de los productos presen-
tados, la tecnologia aplicada en su di-
sefoy las posibilidades que éstos ofre-
cen desde el punto de vista técnico.
Alejandro Rudi, a cargo del departa-
mento de Ingenieria de la empresa, y

Diego Madeo, Gerente de comercial &
marketing, fueron quienes llevaron
adelante la presentacion, la cual conté
con la activa participacion de los asis-
tentes, quienes consultaron acerca de
las nuevas funciones y posibilidades
que ofrecen los productos presentados,
y culmind con un catering realizado
en la terraza del salon.

A lo largo de la charla, los usuarios
destacaron la calidad de los productos
desarrollados por la marca, su constante
evolucion, el desarrollo de funciones
exclusivas y la simplicidad de su apli-
cacién. Remarcaron que esto les permite
potenciar su negocio y ofrecer a sus
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propios clientes mayores prestaciones
a través de una Unica plataforma.

Durante la presentacion se fueron
mostrando tanto las nuevas funciones
y configuraciones de cada una de las
novedades de la marca como sus posi-
bles aplicaciones y las posibilidades
que pueden ofrecer a la hora de generar
nuevos negocios (como por ejemplo
la aplicacion para dispositivos moviles,
que describiremos en esta nota).

PRODUCTOS
Los productos presentados por Alonso

Hnos., y sus principales caracteristicas,

fueron los siguientes:

« IP-400: médulo que permite la comu-
nicacion bidireccional mediante IP (in-
ternet o Ethernet) con los paneles
A2K8y A2K4-NG de Alonso Hnos. Las
aplicaciones mas comunes, como
transmitir eventos de alarma, progra-
macion a distancia y controlar remo-
tamente el sistema, forman parte de
su funcionalidad, ademas de informar
los eventos a una central receptora
de alarmas. Entre otras caracteristicas,
el IP-400 ofrece 2 destinatarios IP para
reportes de monitoreo y uno para
programacion remota; soporta hasta

Jorge Alonso

g
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P40 seismonac

2 redes WiFi configurables; no requiere
de bateria propia sino que comparte
la del panely ofrece la posibilidad de
conexion a través de WPS.

Médulo de salida programable in-
aldmbrica PGM-W: apto para funciones
de domética permite, sin necesidad
deinterconexién de cables, comandar
luces, motores y riego automatico,
entre otros dispositivos que utilizan
alimentacién de 220 Vac, 110 Vac 'y
24Vdc. Asimismo, las salidas progra-
mables inaldmbricas pueden utilizarse
para comandar sirenas en forma re-
mota sin necesidad de cables.
Aplicacién Alarm Control: esta apli-
cacion, disefada para dispositivos
mdviles, permite realizar de forma re-
mota las operaciones esenciales que
el usuario utiliza a diario en su sistema
de seguridad. Asimismo, representa
un canal adicional para que el cliente
reciba en tiempo real ciertos eventos
(programables) que suceden en el
equipo de alarmas. A través de Alarm
Control, el usuario puede activar y
desactivar su sistema de seguridad,
ademas de comandar las salidas pro-
gramables como opcién ala aplicacion
para teléfonos inteligentes. La apli-

Alejandro Rudi
i

caciéon cuenta con una interfaz de
usuario simple y amigable que otorga
un mayor control y facilita el uso del
equipo.

IP-8000 Pocket: la recepcién segura
de datos y sin pérdidas de paquetes
de informacién es decisiva en los sis-
temas de monitoreo. El objetivo del
IP-8000 Pocket es asegurar esa re-
cepcion y mejorar el rendimiento del
software de administracién de cuentas.
El receptor de comunicaciones de
alarmas IP-8000 Pocket es un dispo-
sitivo con alta capacidad de procesa-
miento de datos que permite la re-
cepcion de eventos de alarma a través
de una conexién Ethernet. Gracias a
su potente procesador, le permite li-
berar recursos de procesamiento al
software de monitoreoy, de esta ma-
nera, facilita el trabajo de la estacion
base. El receptor toma el control ab-
soluto de todas las supervisiones de
los paneles de alarmas que estan re-
portando, ya sea via GPRS o Ethernet,
y sélo le entrega al software las con-
diciones de fallas y restauraciones. El
dispositivo IP-8000 Pocket ofrece dos
vias de conexion: via RS-232 y a través
deTCP-IPm

Diego Madeo

e
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Presentacion de sistemas visuales

Lanzamiento de nueva linea de productos

A través de Simicro, su representante en Argentina, Flir presenté su nueva serie de cdmaras analdgicas

HD e IP de tecnologia visual, productos destinados al consumo masivo. Con autoridades de la distribuidora

y de la marca, hablamos acerca de las caracteristicas y del desafio de posicionar nuevos productos.

E n el salén Rio Colorado del Pan-
americano Hotel & Resorts de la
ciudad de Buenos Aires, Flir, a través
de un evento organizado por Simicro
—su distribuidor en el pais—, presentd
su nueva linea de sistemas visuales en
una jornada que reunié una nutrida
concurrencia. Esta linea estd compuesta
por combos para CCTV, cdmaras bullet,
domos I, domos IP PTZ y minidomos,
entre otros lanzamientos de la marca.
A lo largo de la jornada se fueron
presentando los distintos productos,
sus caracteristicas y también sus posibles
aplicaciones, para finalizar con un breve
repaso de la linea de camaras térmicas
Flir, uno de los puntos mas fuertes de
la compania a nivel mundial. La pre-
sentacién incluydé propuestas tales
como cadmaras tipo domo PTZIP de la
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serie DNZ, con rango de vision infrarroja
inteligente de hasta 150 metros, la
serie PT-602CZ de domos térmicos con
zoom continuo y los NVR de la serie
DN, de 4 hasta 16 canales segun el
modelo, con switches PoE integrados
y discos rigidos con grado Surveillance
incluidos.

Luego del evento hablamos con Luiz
Zuca, Gerente de marketing para Lati-
noamérica de la division de Seguridad
de Flir Systems, y con el Ing. Gregorio
Aspis, Presidente de Simicro: “Mas alla
de la referencia final a la tecnologia tér-
mica, el motivo de la presentacion fue
dara conocer lanueva linea de sistemas
visuales, los cuales mantienen los es-
tandares de calidad que Flir aplica para
todos sus productos’ explicod Aspis acerca
de las razones de la convocatoria.

Luiz Zuca, por su parte, aseguré que
la compania“esta plenamente enfocada
en brindar soluciones de seguridad; y
lo que busca a través de este tipo de
eventos es dar a conocer el nuevo aba-
nico de soluciones que ofrece. Si bien
ya fue presentada y con gran éxito en
Brasil, estamos entrando en un mercado
muy competitivo en lo que se refiere a
volumenes de venta, por lo que es
muy importante para nosotros contar
con un canal como Simicro, que tiene
la capacidad y el conocimiento nece-
sarios para posicionarnos en este nuevo
segmento”.

“Flir nacié fabricando cdmaras térmicas
y ese sera siempre nuestra principal
tecnologia. Pero como aplicamos todo
el conocimiento en el desarrollo y fa-
bricacién de la linea visual, confiamos
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en que estas nuevas camaras también
lograran la aceptacion por parte del
usuario’, continud Zuca.

“Parte de la estrategia de posiciona-
miento fue este lanzamiento, que luego
continuaremos con una politica mas
agresiva que incluye precios muy com-
petitivos. Tenemos el aval de Fliry toda
su tecnologia, la cual mantiene un es-
tandar de calidad sumamente elevado.
Confiamos plenamente en que podre-
mos posicionar esta linea de productos,
lo cual esta facilitado por el conoci-
miento que hay de la marca y por la
multiplicidad de soluciones que pueden
ofrecer”.

“Esta nueva linea de consumo masivo,
integrada por camaras analégicas HD
e IP, nos proporcionara la posibilidad
de abrir nuevos segmentos de mercado
para la marca, como el domiciliario o
industrial, por ejemplo” explicé el Pre-
sidente de Simicro.

Finalizada la presentacién, continua-
mos hablando con Luiz Zuca de la prin-
cipal tecnologia de Flir: las cdmaras tér-
micas.

- ;Qué novedades ofrecen en tecno-
logia térmica?

- En los dltimos meses hemos hecho
un trabajo muy grande para el seg-
mento de la seguridad perimetral, para
la que tenemos la serie FC. Se trata de
la linea de cdmaras térmicas mas mo-
derna, la cual incluye, por ejemplo,
doble WDR térmico, una de sus carac-
teristicas mas importantes. Por supuesto
que a través de Simicro estamos pro-
veyendo al mercado de toda la linea
de camaras térmicas, pero esta serie
en particular es un producto bastante
especial por sus caracteristicas para pe-
rimetro e incluso a costos significativa-
mente bajos.
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- ¢Qué falta para que crezca el mer-
cado de este tipo de tecnologias?

- Siempre habra algo en lo que trabajar.
Gracias a la labor desarrollada por Simicro
a lo largo de estos cinco afos se de-
mostré el interés del cliente en nuestra
tecnologia. En los ultimos afos hubo
una rebaja en los precios, lo cual co-
menzd a acercar este tipo de dispositivos
al usuario final: la tecnologia térmicaya
no es inaccesible. Incluso es posible el
cambio de una camara tradicional por
una de estas caracteristicas sin que ello
se note en el costo final del proyecto.

— ;Cudles son sus principales seg-
mentos de mercado?

— Tenemos un gran desarrollo en lo
que es el mercado de las urbanizaciones
privadas y countries. Al tratarse de dreas
extensas, es muy dificil de controlar con
pocas cdmaras convencionales, algo que
si puede lograrse con nuestra tecnologia
térmica. También estamos trabajando
en proyectos interesantes para perimetros
industriales. Otro sector que recién esta
comenzando a implementar este tipo
de tecnologia son los puertos y aero-
puertos, por lo que creemos que tenemos
muchas posibilidades de crecer también
en ese segmento del mercado.

— ;Cuadles son las principales virtudes
de una cdmara térmica?

- Simplemente que la cdmara térmica
puede ver en la oscuridad total, por lo
gue es apta para trabajar en diferentes
condiciones fisicas y climéticas, entre-
gando imdagenes nitidas en todo mo-
mento. Este tipo de cdmaras estd en-
contrando también otro tipo de apli-
caciones, como por ejemplo asistir en
la busqueda y salvataje de personas
ante un incendio. En un incendio fo-
restal, por citar un caso, con cdmaras

. ICIodoaIdo Souza

|
T Luiz Zuca

que adoptan la tecnologia térmica,
puede verse a una persona atrapada
enunlugaraun através del humoola
vegetacion, algo que no podria lograrse
con una camara convencional.

— iSerequiere de alguin conocimiento
especial para instalarlas y operarlas?

- La instalacion de la cdmara térmica
requiere de un conocimiento previo,
ya que es necesaria la configuracién de
cierto tipo de pardmetros que otras ca-
maras no precisan. En cuanto a la ope-
racién y tratamiento de iméagenes, es
muy simpley no difiere de lo que sucede
con una cdmara convencional. Sies ver-
dad que, en la medida en que se espe-
cializa en el uso, puede lograr informacion
y datos adicionales. Por ejemplo, si estoy
mirando un automovil detenido en un
garaje, podria estimar la hora de llegada:
elauto presenta diferentes temperaturas
de motor y cubiertas, que se van en-
friando con tiempos distintos. Incluso,
por el calor que irradia al piso, podria
determinar a través de la sombra pro-
yectada si hace mucho o poco que esta
inmovil en el lugar. O, si el espacio estu-
viera vacio, si habia o no un auto en el
lugar. Todo este tipo de informacién
puede serincorporada por el operador
en la medida que se especialice y co-
nozca las cadmaras térmicas. Siempre
es posible encontrar aplicaciones para
este tipo de tecnologia. Si se esta mo-
nitoreando una fabrica, enfocando el
tablero de electricidad podria deter-
minarse si hay un cortocircuito, ya que
el cable eleva su temperatura cuando
se sobrecarga. En este sentido, un ope-
rador capacitado puede prevenir un
incidente avisando al personal corres-
pondiente que hay un cable sobrecar-
gado que podria llegar a producir un
cortocircuito. m
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CCTV con tecnologia AHD e IP

DRAMS Technology present? las soluciones de Provision-ISR

Los socios estratégicos presentaron las nuevas soluciones en CCTV analdgico y digital, en un evento con

una gan cantidad de asistentes. Ademds, hablamos con Gabriel Zaed, Director de Ventas de Provision

para nuestra region.

E | jueves 30 de abril DRAMS Tech-
nology presentd las soluciones en
videovigilancia en alta resolucion con
tecnologia AHD e IP de Provision-ISR,
en un evento llevado a cabo en el
Abasto Hotel de la Capital Federal. Ante
una muy buena concurrencia, el Ing.
Daniel Schapira, Presidente de DRAMS
Technology, dio la bienvenida a los
asistentes y present a quien seria en-
cargado de llevar adelante la charla:
Gabriel Zaed, Director de Ventas para
Latinoamérica de Provision-ISR.

Entre los temas presentados, Zaed
llevé a cabo una introduccion a las
nuevas tecnologias en CCTV, que in-
cluyen el estandar AHD y las cdmaras
IP, para luego presentar la nueva linea
de cdmaras de video analdgico de alta
resolucion (AHD). Finalizada la misma,
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fue el turno de las cdmaras IP con re-
solucion megapixel y los NVRs desa-
rrollados por Provision-ISR.

Tras un intermedio, los asistentes pu-
dieron comprobar cada uno de los
productos exhibidos en funcionamien-
to, siendo asistidos por técnicos y eje-
cutivos de cuentas de DRAMS acerca
de las posibilidades que cada uno de
ellos ofrece.

“Es una satisfaccion para nuestraem-
presa haber organizado esta charla y
haberlo tenido a Gabriel Zaed, como
orador, en una muestra de la confianza
reciproca entre el fabricante y nuestra
empresa como distribuidora de lamar-
ca. Este tipo de eventos nos permite
tener un contacto mas estrecho con
nuestros clientes, conocer sus necesi-
dadesy proponerles soluciones. Es por

ello que nos vamos totalmente satis-
fechos, tanto por la convocatoria al-
canzada como por el interés que de-
mostraron los asistentes en las solu-
ciones que ofrecemos’, explico el Ing.
Schapira acerca del evento.

Gabriel Zaed, por su parte, explicd
que este tipo de eventos”“los hacemos
de manera conjunta con nuestros socios
de negocios en todos los paises en los
gue tenemos representantes. Es una
manera de dar a conocer nuestras so-
luciones y apoyar a nuestros canales,
que son los que contribuyen a posi-
cionary hacer crecer la marca”

Finalizada la presentacion, continua-
mos hablando con el directivo, acerca
de Provision-ISR, su actualidad, el mer-
cado de CCTVy su posicionamiento a
nivel global.
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- En resumen, jcudl es la historia de
Provision-ISR?

- Provision-ISR es una empresa israeli
con fabrica propia en China, lo que
responde a una estrategia de la com-
pafiia de fabricar productos con la tec-
nologia mas avanzada disponible a
precios competitivos. Estamos en el
mercado internacional desde hace unos
diez anos, lo que nos transforma en
una marca relativamente joven en el
desarrollo y fabricacion de soluciones
para CCTV. Tenemos un equipo de in-
genieros israelies, tanto para la eleccion
de los componentes como para el con-
trol de calidad de cada unos de nuestros
sistemas, presente de manera perma-
nente en China, que son quienes llevan
adelante todo el desarrollo de los pro-
ductos. En Israel estd la direccion de la
empresay desde alli se maneja toda la
parte de marketing y se toman las de-
cisiones estratégicas de expansion a
los distintos continentes.

- ;Cémo combaten el prejuicio, aun
existente, al producto chino?

- Comprar producto chino siempre
fue complicado y aun lo sigue siendo.
Lo que proponemos a nuestros clientes
es una solucion con desarrollo israeli,
supervisada por profesionales israelies
pero fabricada en China. Por eso es
que nuestras soluciones la integran
productos israelies fabricados en Orien-
te.Tanto el desarrollo como la eleccién
de componentes es responsabilidad
del personal de la marca lo que se tra-
duce, aigualdad de productos, en una
calidad y prestacién muy superior al
denominado producto cien por ciento
chino. Hay diferencias en sus resultados.
A eso apuntamos en Provision-ISR: a
un buen producto, con precios mas
competitivos que el estandar interna-
cional y de efectividad superior.

- ¢S6lo fabrican productos para CCTV
o también incursionan en otros seg-
mentos de la seguridad?

- Hoy estamos enfocados especifica-
mente en CCTV'y a eso nos queremos
abocar. Se ha intentado desarrollar al-
gunos otros aspectos de la seguridad
pero, hasta que no tengamos un pro-
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ducto consolidado, no vamos a des-
viarnos de la meta principal: ofrecer al
mercado una soluciéon competitiva y
de calidad a nuestros clientes. Una vez
que logremos esa meta, recién ahi pen-
saremos en ofrecer otro tipo de solucion
en otro segmento de la seguridad.

- ;Qué presencia tiene la marca a
nivel global?

- Tenemos presencia en mas de 40
paises en todo el mundo, siempre con
la misma metodologia de trabajo: con
representaciones exclusivas. En conjunto
con nuestros socios de negocios en
cada pais, como es el caso de DRAMS
Technology en Argentina, organizamos
este tipo de eventos, participamos de
exposiciones y contribuimos con ma-
terial publicitario y de marketing, apo-
yandolos para, en conjunto, desarrollar
y potenciar la marca en cada lugar en
los que estamos presentes.

- {Cudles son las ventajas competitivas
de la tecnologia de Provision-ISR?

- Por decision estratégica la empresa
decidi6 ir hacia AHD y las consecuencias
nos estdan demostrando que no se
equivocd el camino. La ventaja que
ofrece esta tecnologia es que logra
unaimagen muy superior a lo analégico
tradicional conocido a un costo muy
competitivo. Es un cambio muy im-
portante que se esta produciendo en
el mercado. Por otro lado, estd creciendo
mucho la tecnologia IP, mercado para
el cual también estamos presentando
nuevos productos, con la filosofia de
siempre: una solucién de calidad,

- {Qué andlisis hacen del mercado de
CCTV analdgico vs. el IP?

- Lo analdgico hasta hace un afio ma-
nejaba el 85% del mercado mundial,
con una prevision IP del 30% del mer-
cado este afo. Es decir, que es un cre-
cimiento muy importante y estaria
marcando un cambio de tendencia.
¢Cudndo se produciria un cambio mas
significativo? Es muy complejo prede-
cirlo. En este momento se estd dando
ese cambio, es cierto, y es importante.
Hay un cambio de tendencia y pene-
tracién muy consolidada del IP: lo que

Y
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hace un afo atras se utilizaba de manera
marginal, en mercados y proyectos
muy especificos, hoy es de uso y co-
nocimiento mas masivo.

- {Cudles son los principales mercados
geograficos de la marca?

- Por un tema regional, Provision-ISR
tiene casi el 50% del mercado de CCTV
israeli, aunque estamos con proyectos
importantes en todo el mundo. En La-
tinoamérica, salvo Venezuela y Brasil,
donde todavia no tenemos presencia,
tenemos una gran participacion en el
mercado. Lo mismo sucede en Europa,
Sudafrica y Australia, donde tenemos
clientes muy fuertes. Creo que donde
mas Nos cuesta insertarnos es en Orien-
te, donde las marcas locales tienen
una gran participacion. Estamos con
mucho crecimiento, lo cual es masim-
portante, crecimiento que estd incluso
superando las expectativas.

- {Cudl es la curva que prevén en los
mercados latinos?

- El mercado de seguridad, por muy
consolidado que esté, siempre da mar-
gen para el crecimiento. Actualmente
ronda el 20% anual, nimero que se
supera ampliamente en Latinoamérica.
CCTV, dentro de ese mercado, ocupa
el 50% del volumen operado.

- ¢{Qué factores contribuyen al creci-
miento del CCTV?

- Creo que se estd ampliando la can-
tidad de publico que requiere de un
sistema de CCTV 'y no exclusivamente
por razones de seguridad: hoy, un sis-
tema de cdmaras es de suma utilidad
para por ejemplo, cualquier duefio de
empresa, que no solo lo utiliza para
seguridad sino también para monitorear
la marcha de su empresa. También co-
menzaron a crecer las aplicaciones mas
domésticas, como el monitoreo de per-
sonas mayores o chicos.

Hoy, el CCTV no sélo esta asociado a
la seguridad: el ser humano es muy
curioso'y le gusta ver. Esta caracteristica,
sin dudas, potencia los alcances de
estos sistemas. Todavia hay muchisimo
crecimiento por delante y posibilidades
de negocios.m



:ww-.dr;;;st.echnolngy.nnm.ar G VI G I LO n

Nueva camara 5.0 megapixel
. con IR adaptativo

@ aviciLon

H.264 OnViIF

Equipadas con la nueva tecnologia de iluminacion infrarroja
(IR) adaptativa y lente de 3-9mm y 9-22mm motorizado, las
camaras de Avigilon proveen maxima cobertura para visualizar
actividad en total oscuridad.

Esta exclusiva tecnologia IR adaptativa no sdlo ajusta Disponibles en formato Bullet y Doma
automaticamente el Angulo y potencia del haz infrarrojo en _—
funcidn del zoom sino también modifica de manera inteligente & l..:_‘j' '

la configuracion de la camara procesando dindmicamente s '

la informacitn segun diferentes condiciones {iluminacidn
ambiente, movimiento) para potenciar al maximo la calidad IR Convencional
de la imagen. ——F e -

B
La camara esta disponible en versiones tipo bullet y domo __ gy | -

con resoluciones de 1 MP a 5 MP. Resistente al vandalismo BT

(IK10) y apta para intemperie (IPG6), la camara con IR IR Adaptativa
adaptativo de Avigilon proporciona méxima seguridad -h. o e —
a suinstalacian,

isi penologis TR
Visite nuestro showroom y conozca todos los productos SN hﬂm«ﬂm;ﬂaﬁr e g pe
AVIGILON que tenemos para ofrecerle. pardmedros de lo saeens dé manarn dedeen ¢ infelpente

Av, Angel Gallardo 115
(C1405DJB) Buenos Aires, Argentina @HAMS
Tel: (+54 11) 4856 7141 . TECHNOLOGY S5A.
ventas@dramstechnology.com.ar Agreqgand valor a sus productos

avieilon o™  bioscryp! sccunmon [EZEDD . X, Thoio Tameon EE Ltewes  ywmd


www.dramstechnology.com.ar

DVRC )=

TECNOLOGIA PARA TU SEGURIDAD

Nuevas comaras
AHD 720p y 960p

lluminacion LED Array
Meni 0SD: BLC,
halance de blances,
DNR, etc.

011.4632.5625

Pfﬁximamﬂnt{l' linea dE camaras AHD 103[][1 011.15.5577.CCTV (2288)

info@dvr-store.com.ar

ventas@dvr-store.com.ar


www.dvr-store.com.ar

TECNOLOGIA PARATU SEGURIDAD

i o

Nuevos DRV
StartVision 3en1

DVRs de 4, 8y 16 canales

Soportan camaras IP AHD 960p hasta 1080p
Soportan camaras analogicas 960h
Autoinstalables

No requieren apertura de puertos (P2P)
Transmision sin pérdidas de datos hasta 500m.
Facil implementacidan

- 011.4632.5 ZE
Bajo costo 011.15.5577.CCTV (2288
info@dvr-store.com.ar

ventas@dvr-store.com.ar


www.dvr-store.com.ar

LX)
LAY Eventos

Curso en productos Honeywell

Capacitacion de Acros en Cérdoba

Como ya es habitual para el distribuidor, junto a sus socios de negocios, Acros organizd una presentacion
y capacitacion, con entrega de certificados, para las lineas de productos que representa. Buena concurrencia

e interés en las soluciones presentadas fueron el marco de la jornada.

( on lamodalidad de desayuno de

trabajo en el Hotel Merit Gran
Victoria de Cérdoba capital, Acros llevd
acabo una presentacién y capacitacion
en productos Honeywell. El evento fue
organizado en conjunto con el socio
local de la firma, Pastorino Seguridad,
integrador de la marca.

La presentacion, que tuvo una buena
concurrencia de técnicos e instaladores,
estuvo a cargo de Guillermo Peirano,
del departamento técnico de Acros,
Eduardo Bomchel, directivo de la em-
presa, y Fernando Pastorino, Director
de la compania local. A lo largo de la
manana se fueron comentando las dis-
tintas soluciones que Honeywell ofrece
para el segmento de detecciéon de in-
cendios, poniendo énfasis en las pres-
taciones de cada uno de los equipos y
las posibilidades y flexibilidad que éstos
brindan a la hora de disefiar un sistema
de proteccion.

“Este tipo de presentaciones y capaci-
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taciones son una constante de nuestra
empresa. Las organizamos con nuestros
socios de negocios en todos los puntos
del pais con la finalidad de llevar las ul-
timas novedades tecnoldgicas y capacitar
en su uso a los instaladores’; destac
Bomchel.“Es importante para el profe-
sional estar actualizado. Ademds de la
capacitacion, le entregamos a cada uno
de los asistentes un certificado de ido-
neidad, lo cual eleva su estatus como
profesional y le da una carta de presen-
tacién de mayor jerarquia a la hora de
presupuestar o presentar un proyecto
asu propio cliente’; concluyé el directivo
de la firma organizadora.

Acros, especialista en la provision y ca-
pacitacion en sistemas de incendio, ya
realiz distintas presentaciones en Ro-
sario, Bahia Blanca y otros puntos del
pais, continuard presentando sus lineas
de productos a lo largo del afo, siempre
buscando acercar a sus clientes la mas
moderna tecnologia. m
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Amplio rango de sensibilidad; 0,0015 %/m a 20,6 %/m ohsc

- Supervision a distancia mediante Ethernet/1P

La innovacion que perdura

@ FireuTe ALarms
by Honeywell

iFire-Lite Alarms es la

primera marca no-propietaria

| | | | en recibir el listado UL2572

T con su NUEVO sistema de

ok comunicaciones de
‘ ="} emergencias!

ACROS S.R.L. - Av. Cordoba 4080 (C1188AAT) CAB.A. -(54 11) 4861-8960 / 7280

infoEacros. com.ar - WwWw.acros.com.ar



www.acros.com.ar

Linea completa de productos

DISTRIBUIDOR
OFICIAL

HID |

'J.I,:! l.: ”-"1

v CLASS
b .
HiD

Control de ACCESO

SERVIDOR WEB INTERNO
Monitoreo en tiempo real » Antipassback
Integracién con videp = Alarma via e-mall.

! PCT-100

| IPES aplo inempene
Tarjata y pin

Puerta exclusiva

SUCKN) UISLEANOS
BOOODD renistros
Lecior

Lector adic

—
%

-~
=7

, CONTROL VIA WEB

Admiinistracion y monitoneo desde
CLakyLar EXDIOraor 5in necasxiacd oe
sothwans ascional v desde cusiguier gar
i fritermiet

CERRADURAS Electromagneéticas, Pestillos,

Pernos y Pulsadores

De Perno

o SENS agnetiog TR EF

Botgn de smemenca

Humbarto 1° 985 Piso 17 O, 3 y 4 - Ciudad

% Z O o ¢ @

I '.—.----Jt-_r.l

(_, ACONLLO
g S T o ATl T

Distribuidor Oficial

(REit

e B As -'l.|:_| alina

WWW PUNTOCONTROL COMAR - ACCESOEPUNTOCONTROL COMAR

- Tel: 4361-6006

C1DEACH

& casel)

Lieria Trseraeis g



www.puntocontrol.com.ar

SISTEMA ENERGIZADO
DE PROTECCION PERIMETRAL

CERTIFICADOS DE CUMPLIMIENTO
DE TODAS LAS NORMAS VIGENTES

SEGURIDAD PERIMETRAL EFECTIVA
NO GENERA FALSAS ALARMAS

LA MEJOR ECUACION COSTO BENEFICIO

g

& L3 Bepdblica Argenting suscnbe a Lag
Normas de Seguridad de la Unidn Ewropea

(IEC 60335-2-T6 e IEC 60335-1 saqin

cortificador N® 5-0228-001-1,/2/3/4 /7 /8),

134 cuales admiten o (fo de edot suipos

* |a fabricacién de los sistemas SEPP

cama todos los productos Mandinga Dr. Durnirlgu Cabred 4701

CINADSA CO6 EOdh Ak Normas e seguridad (C1437HWI) Ciudad de Buenos Aires

eléctrica vigentes en la Argenting.

Certificacion IRAM 5411 4912-1807 / 1897 / 1676 / 1733
S-0228-001-1/2/5 /858 1 /8. venms@nagmz.mm.nr * www.nagroz.com.ar

CERTIFICADD DE SEGURIDAD Fabricamos @ Instalamos en todo el pafs
para fines de sequridad patrimonial


www.nagroz.com.ar

Bl Empresas

Todo Seguridad

Distribuidora pionera en el norte argentino

Integrada por profesionales de amplia trayectoria en la industria, Todo Seguridad se transformé en

un referente en la distribucion de productos y sistemas de seguridad en Salta. En esta entrevista, Ernesto

Rojo, su titular, habla de la empresa y ofrece un panorama del mercado en su drea de influencia.

U bicada en Salta, Todo Seguridad
ofrece al instalador e integrador
equipos y accesorios para CCTV, sistemas
deintrusién, automatizacion de portones,
baterias, cables y todos los insumos ne-
cesarios para que el profesional de la
seguridad pueda proyectar e imple-
mentar su proyecto.“Somos la primera
distribuidora de seguridad electrénica
en el noroeste argentino —explica Emesto
Rojo-, una empresa conformada por un
equipo de profesionales que lleva casi
una década trabajando para el sector”.
“Estamos netamente enfocados en
abastecer a empresas, instaladores e
integradores de sistemas de seguridad
electrénica de Salta (donde esta nuestra
sede), Tucuman, Jujuy, Santiago del Es-
teroy todo el noroeste, ofreciendo una
lista de precios que no difiere de los
de una distribuidora de Buenos Aires,
proponiendo entrega en el dia de los
productos solicitados y RMA inmediato’;
concluyé el directivo.
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- ¢(Cuanto hace que se fundé Todo
Seguridad?

- Si bien como empresa su nombre
aparecié en 2013, quienes la integramos
venimos trabajando en el sector desde
2007 y como instaladores no conta-
bamos en la regién con una empresa
que pudiera abastecer nuestra deman-
da de productos y sistemas. Por ese
motivo decidimos dar forma a Todo
Seguridad, la primera distribuidora de
la region.

— {Cudl es el panorama de la seguridad
electrénica en laregion en la que ope-
ran?

- La seguridad electrénica se encuen-
tra en permanente crecimiento. De la
misma manera, la tecnologia va ga-
nando espacios en todos los aspectos
de nuestra vida cotidiana, desarrollando
entornos mas amigables para el usuario
final, cdmaras con mayor definicién,
grabadoras digitales cada vez con ma-

yor capacidad y la posibilidad de au-
tomatizar el hogar con los mismos pa-
neles de alarmas. Es decir, nuestro
rubro avanza en todas direcciones y
ppara nosotros era necesario contar con
una distribuidora capaz de dar res-
puestas rapidas a esa necesidad cre-
ciente.

— {Cudl es el segmento de laindustria
de mayor crecimiento y cudl el mas
postergado?

—Segun nuestra visién, todos los seg-
mentos han ido creciendo en mayor o
menor medida. Lo que es claro es que
las empresas, industrias y gobiernos
son los sectores de mayor aceleracion
a la hora de implementar sistemas
electrénicos, a fin de controlar de manera
mas eficiente sus procesos productivos
y las lineas de produccién, brindar se-
guridad en calles y autopistas, etc. En el
caso de los particulares, es enorme el
interés por las diferentes alternativas
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ESPECIALISTAS EN SEGURIDAD PERIMETRAL

Integracion total
en proteccion perimetral

ALIARA, mas de 15 anos disefando
sistemas de seguridad perimetral,
lider y referente en el mercado
argentino ¥ latinoamericano.

Energizador de Perimetros, dis
y repele un intento de intrusios
mediante la posibilidad de recibir
una descarga eléctrica No Letal,

Apto para todo tipo de condidon
climatica y distintas iuparﬂ:_i’/\;
: L1

Bl Totaimente amigable.
| Rddeopear. - |
. Conexidn en red. '
Mapa del sitio digitalizado.
Alarmas audibles y visuales, [
Reporte de eventos.

%

Parametros de diagnostico de estado
de baterias, placas ¥ niveles de ajuste,

CERTIF
[Bome '
=

Tel: (54-11) 4795-0115 - ventas@aliara.com - www.aliara.com



www.aliara.com

Bl Empresas

que ofrece latecnologia, pero en ocasiones
esa posibilidad se ve dificultada por cues-
tiones de economia domeéstica.

— ¢Cudles son sus principales rubros y
marcas?

- Nos dedicamos a todo lo que es se-
guridad electrénica, principalmente sis-
temas de alarmas, CCTV'y sus accesorios,
automatizacién de portones, detectores
de incendios, etc. Entre nuestras princi-
pales representadas se encuentran mar-
cas de renombre a nivel nacional como
Alonso Hnos., Dahua, SEG International,
DAZ Conductores, Aliara y Ristobat.

- {Trabajan con proyectos para cliente
final o sélo ofrecen distribucién a ins-
taladores e integradores?

—Nuestra distribuidora esta orientada
aabastecer de sistemas a empresas de
seguridad electrénica e instaladores
independientes de las provincias de
Salta, Jujuy, Tucuman y Santiago del
Estero. Nuestra tarea esta enfocada en
ofrecerles todas las herramientas ne-
cesarias para que puedan llevar a cabo
sus propios proyectos, apoyandolos y
apuntalandolos desde la provisién de
la ultima tecnologia disponible y per-
manentes cursos de capacitacion.

PANELES - SIRENAS

Distribudor Autorizado

COMUNICADORES

- ¢{Como instrumentan la capacita-
cion?

- La capacitacion en nuestra distri-
buidora es una politica claramente de-
finida para profesionalizar a empresas
e instaladores. Dictamos, entre otros,
cursos de CCTV, tecnologias disponibles,
reconocimiento facial, tecnologias
HDCVI, P2P, DVRs, sistemas de alarmas
e integracion. Durante el afio 2014 y
lo que va del 2015 hemos realizado
capacitaciones en distintos hoteles y
salones de nuestra ciudad, recibiendo
interesados de todas las provincias ve-
cinas y otorgando certificados en dichas
capacitaciones.

- ¢Qué servicios ofrecen a sus clien-
tes?

- El principal atractivo de Todo Segu-
ridad es que podemos ofrecerle a nues-
tro cliente todos los productos en el
momento: contamos con stock per-
manente y a los mismos precios de
una distribuidora de Buenos Aires. No
tenemos demoras en las entregas y
les ayudamos a configurar los equipos
hasta que participan de la capacitaciéon
y aprenden a hacerlo ellos mismos.
Para las ciudades del interior o provincias
vecinas despachamos la mercaderia

en el dia, algo que nuestros clientes
agradecen.

— {Qué proyectos tienen para el resto
del afio?

- Tenemos proyectada la expansion
a Tucuman y Jujuy, donde tenemos
una gran demanda y por eso estamos
proyectando sucursales. Mientras nos
preparamos para abrir, hacemos viajes
con las camionetas de la empresa para
cerrar ventas y entregas a domicilio,
generalmente luego de preventas des-
de nuestra central o por solicitud de la
empresa instaladora.

— {Cudl es la estrategia para posicionar
a la empresa como un referente en la
region NOA?

- Tenemos un punto a favor, que es
ser la primera distribuidora en la regién.
Eso lo complementamos con precios
diferenciados a instaladores y mayoristas
y con entrega inmediata de los equipos
solicitados. Nuestro crecimiento es
constante en diversidad y calidad de
equipos y nosotros lo reinvertimos de
manera permanente para poder brin-
darle a nuestros clientes un nimero
cada vez mayor de soluciones y servi-
Cios.m

PRIMERA DISTRIBUIDORA
DE SEGURIDAD EN:
SALTA - JUJUY - TUCUMAN
SANTIAGO DEL ESTERO
AL PRECIO DE BUENOS AIRES

TECLADOS
SENSORES
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MVR - DVR - CAMARAS INFRARROJAS
CAMARAS BOX - ACCESORIOS

DISP, INALAMBRICOS /Zmm™,

CONODUCTORES
COAXILES - UTP - BIPOLARES
ALARMAS-TIPO TALLER

INTERNATIONAL

PORTOMNES LEVADIZOS
PORTOMES CORREDIZOS

CERCOS ELECTRIFICADOS
PARA PERIMETROS Y MURDS

RISTOBAT

BATERIAS PARA
ALARMAS

PORTOMES PIVOTANTES

Av. Entre Rios 1696 - Salta Capital
Tel.: (0387) 4316429 - 15 4691000
todoseguridadnoa@gmail.com







Cer_cos Eléctricos
perimetrales

Cercos energizados de facil y rapido montaje, reduciendo costos y tiempos de
instalacion. Por su accesible costo es comunmente aplicado tanto a industrias
como a hogares y construcciones especiales.

El sistema permite ser controlado mediante su software exclusivo Visual
Alari®, que presenta en tiempo real toda la informacion sobre eventos y sena-
les de manera alambrica o inalambrica.




Videovigilancia
para colectivos
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Sistema integral de monitoreo con calidad HD. Sus
prestaciones moviles, tanto en camaras como en
grabadores, hacen de este sistema una solucion

Unica en el mercado.
Entre distintas posibilidades cubren las siguientes caracteristicas:
4 y 8 canales IP@720/1080p. Grabado en HDD/S5D. Conexién
3G/WIFI/LAN. Audio in/out. Alarma botén de pdnico.


www.qualitysystems.com.ar
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Quality Systems apuesta a I+D

Tendencias en seguridad electrénica

Alejandro Barruffaldi, CEO de la empresa rosarina, cuenta en primera persona el crecimiento de la

compania a partir de un punto de vista particular: la inclusién en sus negocios de las empresas, integradores

e instaladores independientes, poniendo foco en la capacitacion y la calidad del servicio.

E n los ultimos 15 afos, el rubro de
la seguridad electrénica fue avan-
zando cada vez mas rapido. Y, como
todo crecimiento acelerado, fue gene-
rando cambios tanto en las tecnologias
aplicadas como en las necesidades del
consumidor: a medida que las marcas
presentan nuevas propuestas, el usuario
final se va capacitando y se vuelve mas
exigente. Al mismo tiempo, las empresas
instaladoras, que son las que ofrecen e
implementan las diferentes propuestas
delas distintas marcas, han sufrido cons-
tantes traspiés debido a que lainstalacién
de equipos clasicos (analdgicos) fue mi-
grando hacia la tecnologia IP.

En la carrera por mantenerse actuali-
zados y crecer como profesionales se
han instalado infinidad de sistemas;
pero sélo con la atencién puesta en au-
mentar los abonados de monitoreo. En
este camino de constantes cambios,
con el afan de las empresas por sumar
cuentas y la poca capacitacion real por
parte de los distribuidores, se han hecho
instalaciones de soluciones poco con-
fiables, con empresas de monitoreo su-
peradas por lagran cantidad de eventos
innecesarios y una inmensa cantidad
de energia de comunicacién tirada a la
basura. Esto, a su vez, ha resultado en
usuarios finales cada vez mas alejados
de tener verdadero control sobre sus
sistemas. Es extrafio lo que ha pasado
ya que, en general, lo mas dificil a la
hora de vender es generar una necesidad
en el consumidor. Estamos en presencia
de una necesidad muy notoria, donde
la falta de capacitaciény laimposibilidad
de explotar al maximo los productos
hace que lograr una buena rentabilidad
y calidad sea dificil para las empresas
que brindan este servicio.

El rubro suele enfocarse en las ganancias
propias a corto plazo; en Quality Systems
hemos logrado revertir esta ecuacion:
cada integrante de este equipo prioriza
la transmisién de conocimientos a nues-
tros clientes por sobre la simple gene-
racion de ventas. Seria facil para nosotros
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lh{l Alejandro Barruffaldi

CEO de Quality Systems

s6lo mostrar productos, ofrecerlos como
si fuesen los mejores a precios compe-
titivos. Sin embargo, no podemos no
tener en cuenta el tiempo que leinsume
auninstaladorimplementarlos, dejarlos
en correcto funcionamiento y resolver
todas las dudas al cliente final. Si este
tiempo fuese muy grande, el negocio
no seria rentable; poniéndome en el
lugar del integrador, pensaria: “trabajé
para mi cliente y para mi distribuidor,
no para mi” Como ejemplo de este
nuevo enfoque, desarrollamos un pro-
ducto con un potencial muy grande
que permitird al usuario desde activar
una alarma hasta prender el riego de
su casa, verificando y viendo el estado
de sus dispositivos a través de su smart-
phone.

Nos encontramos en proceso de rear-
mado de las politicas de comercializacion,
ya que es fundamental tener canales
consolidados con cédigos de convivencia
respetuosos, tanto con las marcas como
con los integradores. Queremos que el
objetivo de nuestra empresa sea similar
al del instalador; que sea un objetivo
comun como el que ya consolidamos
con marcas como Dahua, representada

por Big Dipper como Unico canal de in-
greso, quien nos da todo su apoyo en
este tipo de proyectos. También desta-
camos a las marcas nacionales Alari3 y
Netio, que tiene politicas similares y nos
acompanfan en este camino.

Estamos armando un amplio plan de
recursos y comunicacion publicitaria
con el objetivo de llegar a los consumi-
dores finales mostrando claramente
toda la gama de soluciones, captando
demanda genuina y redirigiéndola a
nuestros clientes integradores. Desarro-
llamos una herramienta con la que
nuestro sistema, a través de geolocali-
zacion, puede determinar el caso mas
apto para cada demanda. Ante una pe-
ticion de parte de un usuario final, el
portal derivard directamente a todos
los integradores que estén registrados
y ellos podran seguir la cuenta con su
propia imagen institucional o marca, la
cualfue personalizada en el sitio cuando
se dieron de alta.

Para finalizar, agradecemos enorme-
mente a todas las marcas y colegas que
confian en nuestra empresa y a todos
nuestros clientes que nos acompanan
diaadia.m
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;Por qué usar

D-CVIv

P TR

5 VECES MAS DEFINICION
HOCW tiene 5 veces mas definicidn gue el analdgico convencional. Soporta HD, Full HD y 4K.

MAXIMA DISTANCIA DE CABLEADO
Permite conectar cAmaras a 450mts por cable UTP y Coaxil, y hasta 1000 mts con un distribuidor.

UN SOLO CABLE

Transmision de audio, video, PTZ y alarmas en el mismo cable.

SISTEMA ABIERTO

Los grabadores dahua HD-CVI se anuncian en la red como Onvif, permitiendo integracién total con otros
grabadores y software WMS. Mas de 30 fabricantes de cdmaras ¥ DVRs, ya adoptaron el estandar HD-CVI.

FAMILIA COMPLETA DE PRODUCTOS EN STOCK

Grabadores de 4 a 32 Ch; grabadores vehiculares, cdmaras HD, Full HD y térmicas; Domos PTZ, accesorios.

20 PATENTES OTORGADAS

El HD-CVI cuenta con 20 patentes otorgadas, lo que asequra la futura expansion del estandar.

a hua www.hdcvi.com.ar
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| HDCVI Camera

= Ultra Series — 1080P
HAC-HF3220E

T %
2.4MP 1080P

HDCVI Box Camera
= {/2.8" 2. 4Mp CMOS, ICR, 3D-DNR

* DCT2Waca4qy
* Matartd: Matal

+ Ultra Series — 720P
HAC-HF3101

1.3MP 720P WOR
HDCVI Camera

= 173" 1. 3Mp CMCE, ICR, 30-0NR

= F5E0S0EMpeET 20P

& HIVSD swiich, 00, Audin, Alamm, WOR(T2008)
» D1 2VsC24v

* Materdal: Motal

HAC-HDBW2220R-Z

2.4MP 1080P Vandal-proof IR
HODCVI Dome Camera

= 172.8" 2.4Mp CMIOS, ICR, 30-DMA

o 5/0rpad (B0F, 2503060/ e TP
« HIVED muvdich, 06D

& 2 71 8mm matorzed bens

» b, IR LEDs length 30m, Smadt

= IPBE, K10, DCAY

® Natarial: Matal

HAC-HFW2220D-B

LA

2.4MP 1080P Water-proof R
HOCVI Camera

* 1728 2. AMp CMOS, ICR, 30-DNA

» 35/ DBOF, 253060 Gipsd T 208

* HOVED awitch, 020

» Baruml T Jens (3.6 mim, i, 12mm, 1Emm optional)
« Max. IR LEDs length 50m, Smart

« PG, DCA2Y

* Diafatt with Eracket

o Iatarkal: Metal front + Plastio body

HAC-HFW3220E-Z(H)

[ NEW | o
2.4MP 1080P Water-proaf

HOCW IR-Bullet Camera

= /2,87 2.4Mp CMOS, ICR, 30-DNA

= 25/30Hpedr | 80P, 25/30/50/B0Npe@ T20P

* HOVSD) sch, 05D, Adsdio, Alaim, Header {oplional)
* 2.7=12mm motorized lens, uto it

« Mt IR LEDs longth S0m, Smeart IR

& [Po6, DO AVACZAY
& Material: Meatal

* Pro Series — 1080P
HAC-HFW2220R-Z

2.4MP 1080P Water-proot

HDCW! R-Bullet Camera

* 1/2.5" 2. AMp CMOS, ICR, 30-DRA

= 5301s@ 1 080F, Z30S0E0mEaT20P

# HINSD switch, 050

= 2.7-12mm motorized lens

# Max IR LEDs length 30m {B0m optiona), Sman IR
* IPE8, DC1 &V

= Mataria Metal

HAC-HDBW2220R-VF

ﬁ

<

2 4AMP 1030P Vandal-proaf IR
HDCV! Dome Camera

= 1/2.5" 2.4Mp CMOS, ICR, 30-DNA

& 255001 080F, 25305060 pa&T20P
= HIVSD switch, 050

& 3 71 2 vark-focal lens

* i, IR LEDs length 30m, Smart IR

= IPEE, K10, DC1 2V

= Wit Ml

HAC-HFW22208-8

=
"y

2.4MP 1080P Water-proof IR
HOC\VI Camera

* /28" 2 4Mp CMOS, ICR, 30-DNR

& FA0iped (80P, 25G0G0/E0peET20P
* HOVED gwitch, 050

= B Foed lens (3. Bmm, Bmim oplional

& Wt IR LEDs langth 30m, Smart IR

= [PE6, DC12Y

 Detaniit with Brackst

* ateriad: Matal front) + Plastic (o)

HAC-HDBW3220E-Z(H)
(NEW

2.4MP 1080P Vandal-proof R

HOCM Dome Camera

= {72.8" 2.4Mp CMOS, ICR, 30-DNR

» 25300 DBOP, 25/30/S0/E0ps@ T 20P
 HLWSD witch, 050, Audio, Alanm, Hester (optional
& 3.7 = 12mm motorized kens, o irs

« Max. IR LEDs length 30m, Smavt IR

= P, IK10, DET2VAC2AY
& Material: Matal

HAC-HFW2220R- VF

2. 4MP 1080P Water-proof

HDCV! IR-Bullet Camera

* /28" 24Mp CMOS, ICR, 30-DA

» 25/ A0pa A 0R0P, 25/30/S0/E0 ke T20P

* HOVSD swdich, 050

& 2.7 -1 2mm vari-focal lans

* Maoc [ LED length 30m @ m optional, Smart B
= |PEE, DG 12V

» Matsrial: Matal

HAC-HDW2220R-VF
m L aal

2.4MP 1080P IR

HDCM Dome Camera
= 172.8" 24Mp CMOS, IGR, 30-DNA

# 2.7 -12mm varl-focl lens

* Mae IR LEDS length 30m, Smart IR
= P68, DC12V

» Natsrinl: Metal

HAC-HFW2220E
(NEW

2 AMP 1080P Water-proof

HOCVI IR-Bullet Camera

& 172.8° ZAMp CMOS, ICR, 30-0NR

» (5 AlipeiEr OR0P, 2530/50 /60 pad TX0P
* HOVED awitch, 02D

= Bimen fomd bens (3, Bimim, Smim optionsl)

* Max IR LEDs length 40m, Smart IR

= IPAS, D12V

» Materal: Metal




= Lite Series — 720P
HAC-HFW1100R-VF

1MP 720P Water-proof
HDCVI IR-Bullet Camera

* 1/2.0% 1Mp CMOS, ICH

» 5/30MEBT20P

& 2 T-12mm vari-focal lens

* Muxc. IR LEDs longth 30m, Smart I8
+ |PoG, DG12Y

» Mistsrtal: Metal

HAC-HFW1100D-B

1MP 720P Water-proof IR

HDCVI Camera

& 1/2.9° 1Mp CMOS, ICA

* FBIpaly 200

= Bnim foead lens (3.6 mm, Bmm, 12mm, 16mm optienal
« Maxc. IR LEDs length S0m, Smart iR

[P, DOV

* Defaul with Bracket

= Muiarial: Metal (ironf) + Plasiic (body)

HAC-HFW1100R

—_ - l -
t
1MP 720P Water-proof
HDCW IR-Bullet Camera

* 1/2.9" 1Mp CMOS, ICH
 I5/30MpadT 20P

= fienm fesd lsn (3. Gmm optional)
 Misc. IR LEDs length 20m, Smart IR
* |Pg6, DOV

» Material: Finstic

HAC-HDW1100M

——
R~

1MP 720F Water-proof IR
HDCW Mini Dome Camera

= 1728 {Mp CMOS, ICA

= 257301peET 20P

& 3 Gmim fheed bene (2. Bmem, Gmm, Smm optionaly
* M, IR LED fength 20m, Smart IR

= [P86, DC12Y

® Mkl Metal

HAC-HDBW1100R-VF

™

1MP 720P Vandal-proof IR
HDCW Dome Camera

* 12,07 1Mp (MOE, ICR

= 25 30pe @ T20P

& 3 71 2mim van-focal lens

* e, IR LEDY bengrth 30m, Sman IR
« [Pag, IK10, D12y

= Maskak Metal

HACHFW11008-B _

L] - '—F

1MP T20P Water-proof IR :
HDCVI Camera

* 1/2.9% 1Mp CMOS, ICA

* 25/30Med T20P

* fimen fivsdd bans (2.8 mm, 3.6mm, Bmm apticnal)
* Max. IR LEDs length 30m, Smart IR

P66, DC12Y

* [foult with Bracket

» Matsriak Matal (rond) + Plastic (body)

HAC-HFW1100RM

- - .
1MP 720P Water-proof
HDCVI IR-Bullet Camera

* 17207 1 Mp CMOS, ICR
» 2530MpE@ TP

= Emen e bena {3 Bmm optional)
» M, IR LED length 20m, Smart R
= [PE6, DC12Y

= Materia Metal

HAC-HDW11005

®
1MP T20P IR

HDCY! Mini Dome Camera

& 172,97 1 Mp CMOS, ICA

= 2530pe@T20P

3, 6mim fixed lens (2 Bmm, Gmm, Smm opSonal
+ Mo, [ LEDs kength 20m, Smart IR

= DGV

o Mtk Plstic

HAC-HDW1100R-VF
(NEW | -

1MP 720P Water-proof IR
HDCV Mini Dome Camera

* 1/2.0° 1Mp (MO, 1A

= 25/30Ipa@T 20P

& 2 71 2mm vari-fucal lens

« bxe, IR LEDk bength 30m, Smart IR
« |Pe8, DC12Y

» Matartal: Metal

HAC-HFW11005

L]

f‘ =R

1MP 720P Water-proof IR

HDCW Camera

& 1/2.9* 1Mp CMOS, ICR

« 25 naET 20P

= fimm fheed lens (2.8 mm, 3 Bmm, Brmm optiorsl)
& Mac IR LEDs length 20m, Smart IR

& |G, DOV

* Matirial: Metal

HAC-HDBW1100E
(VEW |

1MP 720P Vandal-proof IR
HOCVI Dome Camera

* 1/2.9" 1Mp CMOS, ICA

* 25/30padT20P

= 3 Geram Thesd bens (2. Bonm, Bmm, Bmim opBonal
* Man IR LED= kength 20m, Smart IR

» [P, K10, DC12V

= Mairzial: Metal

HAC-HDW1100C

1MP 720F IR
HDCVI Mini Dome Camera

= 12,00 1Mp CMOS, ICR

= 2530MpaiT 207

& 3 imm fioeed lens (2 Bmm, Gmm, Smm opfional
* hiae, IR LED fength 20m, Smart I

o DIV

= Malaial Plastic




HAC-HDW1100R

|'A-‘-> ".
1MP 720P IR . '

HDCVI Mini Dome Camera

& 120 TMp CMOE, ICR

* 250 ET20P

» 3,6mm fteed fens (Emm opaonal
= Max, [P LEDs Jangth 20em, Smert IR
s DG

* Materat Plastic

HDCVI PTZ Camera

« 1080P
SD6A2201/2301-HC

2ZMP Full HD 200/30x | -
HDCV IR PTZ Dome Camera /
& 1/2.8° 2Mp Bxmor CMOS E
* Max 25/301pa@1080F, BOB0fpadT20p e
= 4.7-G4mm) 20x opical zom{220),
4,312 30 optical 200mEZ30)

 hazx 240 */s pan spesd

« 200 DNR, DWODR

* 21 o alann Infout

= |P B, -40-70"G

» IR Distence i) to 150m

$D632201/2301-HC

, N

2MP Full HD 20w730x '

HDCM PTZ Dorme Camera

& {/2.8"Baror CMOS

* Mt 25/ 30fpa@ 1080, SOGTpadT 20P

* 4,7 0dmam 20x oplical JomgZ20),
4.3-120mm 300 opBoal 200miE30

= e 300 5 pan spesd

* 2030 ONR, DWDR

* 21 ch alarm infout

+ |P 86, K10, -40-60°C

« 720P
SD6A1201-HC

1MP 720P 20x HDCW

IR PTZ Dome Camera

» 1/3" Bxmor CMOS

+ Max SOVIpad T 20P

* 4 T~ Odmm 20w optical 200m
* Mand 240 “f5 pan sped

* 2/30 DNA , DWDR

= 21 ch alamm Infout

* P 06, -40- 710G

* |R Distance ugp 1o 150m

» Lite Series — 1080P
HAC-HFW1200R-VF
[ NEW

2MP 1080P Water-proof
HOCWI IR-Bullet Camera

= 1/2.7 2Nip CMOS, ICR

» 25730fe @ 0EDP

o 2 Tt 2mm vai-focal lens

# I IR LEDs bangth 30m, Smart IR
= P66, DC12v

& hatedal: Metnl

5D6(2201/2301-HC

2MP Full HD 20m/30x -

HDCV1 IR PTZ Dome Camera ‘.}

*1/2.8"Bxmor (IS =

* Ma 2530 1ped 1 080F, BOB0psd T20P

» 4 T-Sdmm 20 oplical zoom{Z20,
4.3-129mun 30x oplical 200m{Z30)

= Wax 240 */2 pan spead

+ 20030 DNR.IWDR

= 2/1ch alarm in/oul

* [P 65, -80-80"C

= | Distance up o 100m

§D50/52€2201-HC

_yam
ZMP Full HD 20 '.

HDCV] PTZ Dome Camera

= 128" 2Mp Exmor CRINS

& Mae 25 30Mpad 1 080F. BOGedT20P

o 4 T-dmim 20 oplical 200

* i SO0 /5 pan spead

= 20730 DNR, DWOR

= 2 ch alam infout

# |P 67 {putdoor, IK10, -40-80°CH0utdoon,
20~ B0 Clindor)

$D6C1201-HC

1MP 720P 20x HDCVI
IR PTZ Dome Camera

= 1/3"Eamot CRADS

& Max S00Ted TP

&4 T-dmm 20opiical 200m
+ Mac 240 *fa pan speed

* 2030 DNR.DWDR

& 2 ch alarm infout

& |P 65, -40-60°C

* |R Dlstanca up 10 100m

HAC-HDEW1200R-VF
[ NEW |

2MP 1080P Vandal-proof R
HOCVI Dome Camera

= 1/2.7" 2Mp CMOS, ICR

» 2530 @10A0P

® 2 7-12mim van-focal b

« Max. IR LEDs bongth 30m, Sman R
= P66, IK10, D12V

& Msterial Matal

SD592121/2201/2301-HC

2MP FUll HD 1:250200/30x,
HDCV IR PTZ Dome Camera

12 8" Bmer CMOS

& o 26300 (80P, BOVGMIpsy 208

= 51 =61, 2mm 12x oplical 2oom (212}

4 7 -Ddrmm 200 opical DomZ204 2~ 1 Zmm 30t mon)
= hiar 400 */f2 pan spesd

* 20730 DNR.DWDR

* 2 ch akami Invoul

* [P 65, -40-70°C

» [ Ditstance up to 100m

EDdﬂMIME(NIIAH[
£ ) -
—— A A

HDCW PTZ Dome Camera

= 1/2.8"Baner CMOS

& oo 26306 (ROP, SOG0ne@T 20P

* 5.1=61.2mm 12x oplical 200m

* o 300 *fp pan Speid

» 2030 DNR, DWDR

& 3 ch slarm Infout

# [P GB{0/42, 1K 10, 406070 @0, -20-80°C 42420

$0591121/1201-HC

# 5.4~ 2mm 1 2eopioal 200m{112,
A7 S 200 opdeal om0

* Wi 4000 * /s pan speed

» Z0030 DNALDWDR

& 21 oh s Infou

* IP 686, -40-T0"C

+ i Distanca op o 100m




SD631201-HC

1MP 720P 20x

HDCV PTZ Dome Camera
& 113" Exmor CMOS

* b SOE0TpsdT 20P

® 4T~ Bdmim 20 oplical zoom
& Mme 300 * /5 pan speed

= 20730 DNA, DWOR

* 2 ch aarm infout

= | 66, 1K10, 40-6071

HDCVI DVR

+ 1080P
HCVR7804/7808/78165

-

4/8M6CH Tribrid 20 HDCVI DVR

+ Tiibhd: Each channed suppons HOCYAnaiogP vded input
= Al chawnm=kG 1DB0P realtims recording

* 4/8ch sync reallime playback

= 2 HOM, VGA oulput up fo 1080p, 1 TV

& 4aA0ch audi Ink1ch audio aut, 1/9ch Mic infout

* 481 Bch alamm InSEch relay out RS485 RE252

8 SATA, 1 aBATA, 4 LSS, 2 RS0 000

HCVR7104/7108HE-S2
TRIBRID]

4/8CH Tribrid Mini 1L HDCVI DVR

* Tribwid: Support HDCWAnalog/IF video input
+ Al channekd 1 (B0 reatime fecoiding

» 4/8ch sy reallime playbiack

1 HOMI, VEA output up to 1080p

» dch sudio In&ich audi out, 1/1ch Mic infout
* B ich alarm indSch relay oif, RE486

« | SATA, 2 USH, 1 RS

* T20P — Pro
HCVR5824/58325

24732CH 2U HDCVI DVR

= Support HOCAAP videa input

& A channel T20F reafime or 1060F non-reaftime racording
» {fich sync realtime playback

* 2 HOMI, V&A output up to 1080p,1 TV

= 18k audio InS1 ch pudio out, 1770k Mic nfolt

= {fich alarm in&Ach ralay oul, RS485 AS232

= § SATA, | aSATA, 4 USE, 2 RMS(1000M)

$050/52C1201-HC

R
oW

1MP T20P 20x

HDCW PTZ Dome Camera

« 1/3"Exmor CMOS

* Moo SO0 pEE T20F

& 4.7~ 0dmm 2000 optical 200m

* Max 500 *F5 pan spesxd

* 20730 DHR, DWOH

& 2Ach akrm infout

= [P Eijoutdoor), IK10, -40-60FGiluldoo),
260" indner)

HCVR7404/7408/7416L

4/8M16CH Tribrid 1.5U HDCVI DVR

# Tribvid Eaxch chanil suppons HDCVAnaiog P vides input
= Al chimnebd 1 080F reallime recoding

» d/tich sye realtime playtack

= 3 HOMI, VGA output up to 1080p, 1 TV

* 4ch andio In&1ch audio sit, 11ch Mic nfout

* 48 6ch aloom InSECH reday out, RE485 RE252

4 ZATR, 1 GSATA 3 LISE, 1 RMSO (00K

HCVR7104/7108H-52

4/BCH Tribrid Mini 1U HDCVI DVR

« Tribiid: Suppart HDCViAnalog/ P video input
+ Al channeb@1080F roalfime recoiding

» 4/%ch syne reallime playback

* 1 HOMI, VGA output up T 1080p

» {ch andio In& fch mudio out, 1/1ch Mic injout
« | SATA, 2 USH, R3485, 1 RMG

HCVR5424/5432L

24/32CH 1.5U HDCVI DVR

= Supipoet HDCVVP vidkeo input
* All channel T20F realtime of 1080F non-reafiime reconding
= {6ch sync realtims playback

& 2 HOMI VB outpit up to 1080p,1 TV

* 4ch adio InS 1ch awdo out, 1/1ch Mic infout

= {fich alarm Indéich melny out, RS4RE, G252

= 4 SATA, | 25ATA, 3 LISB, 1 FU4S(1000M)

$D40/42/4201121-HC

£ 1 -k
LA A J
1MP 720P 12

HDCVI PTZ Dome Camera

* {/FBExmor CMOS

* i BOVE0 e T20F

» 5.1 =61 2mm 12x optical mom

® ftax 300 * /s pan spead

» 20730 DNA, DWDR

* 2 ch alarm injoue

* [P G042, K 10, -40-60°C (400, -20~60°C H2H420)

HCVR7204/7208A-52

4/8CH Tribrid 1U HDCVI DVR

* Tribald: Support HOCW Analog P video inpit
* AR charnabG 1 080F reallims recording

® 4/ Boh sy reallime playback

= | HOML ViGA oulput up to 1080p

* dch mudio Infdch audio out, 1/1ch M infout

* B/16oh alarm InS3ch relay out, 5485
* 2 SATA Z2LBR 1 RIS

HCVR7104(-52

.
4CH Tribrid Smart 1U HDCVI DVR
* Tritvck Support HOCW Analog/IP videa input

* Al channohk@ 1080F raame redonding

® 4ch mync reallime playlsack
* 1 HOML VA output up e 1020p
= | SATA, 2LI58, 1 M5

HCVR5804/5808/58165-V2

4/8M16CH Tribrid 2U HDCVI DVR

= Tritwic: Suppodt HOCW AnalogP sideo inpat

A channel 720F realtime or 1080 non-realSmes recording
s 481 fich sy raalime playhack

* 1 HDMLVEA gutput up 1o 1080p,1 TV

& LN Ech audio IS 1Tch audo al, 177ch Wi infout

* 4/8H fich alamm In&iGch reley out, RS4RS RS232

« 5 SATA, 1 aSATA, 4 LISE, 2 RUAS{1000M)




HCVR5404/5408/54161-V2

/81 6CH Tribrid 1.5U HDCVI DVR
» Tribike: Suppart HOCW ARalogP video input

& AR channeb®T 20P realiime o 1080F non-reaifims recodding

* 4/8A Gich sy realtms playhack
* 1 HOMLVEA cutput up bo 1080p,1 TV

* 4ch aud & ch audko aut, 1/1ch Mic Ivout

» 4/B/ Bch alanm InSBich relay cul, RS485 AS230
« 4 SATA, 1 ASATA, 3LISE, 1RM5(1 000M)

HCVR5104/5108/5116HE-S2

4/8/16CH Tribrid Mini 1U HDCVI DVR

* Tribekd Support HOCW Anaslog AP vided input

= All chann=lE7 20F realtime or 1080P
non-reaiiime reoording

& /81 Gch mync realima plytack

* 1 HOMI, VGA output up 1o 1080p

* doh audio In&1 ch audio o, 1/1ch Mic ‘ot

« I8 Ech akam InS3ch relay out, RS485

= | SATA, 2 L5R, 1 RMS5

» T20P — Lite
HCVR4224/42321-52

24/32CH Tribrid 1.5U HDCVI DVR

* Tribwik Support KOGV Analog P video input
* A channeliET 200 recording

= {ich mymc playhack

+ 9 HDMI, VEA outpt up to 1080p, 1TV

® dch sudlo Indd ch andio oof, 1/ ch Mic infoot
* 1 GATA, 3 USHE, RS485, 1 RMG(1D00M,)

= {6ch alarm inSBch rediy ul, RS485, RE232

HCVR4104/4108/4116HE-S2

4/8/16CH Tribrid Mini 1U HDCVI DVR

= Tribeld: Suppart HDCW Anao AP video input
= Al channelT20P recording

& /81 Geh syne playback

* 1 HOMI, VEA output up 1o 1080p

= 4ch audio Iné1ch audio out, 1/1ch Mic info
= 45MBech ke InS3ch ety oul

= 1 BATA, 2 UISH, 1 R4S, RE4R5

HCVR5204/5208/5216A-52

4/8A6CH Tribrid 1L HDCVI DVR

» bkt Suppoit HOCV/AlogR wdeo Input
» All channel@T 20 realfime or 1080
- resattirmi Feconding
» 4/ 1Ech syne realtine playtack
* 1 HOMI VGA autput up o 1080p
» 4cli ascio ndch audio out, 1/1ch Mic inout
« B/8HGch alam ndGch rlay oot, RS485
« 2 GATA, 2 USE, 1 RM5

HCVR5104/5108/5116H-52

4/816CH Tribrid Mini 1U HDCV DVR

 Tiibwid: Support HOCVIARalog/ 1P video input

» All chiarnel@T20P realtime or 1080P
ron=realtime reoording

® 4/81 6ch sync reaitime plntiack

* 1 HOMI, VGA output up 1o 1080p

= {otiadio InG1ch audio out, 11ch Mic infout

» 1 SATA, 2 USH, RE485, 1 R4S

HCVR4216/4224/4232AN-52

16724/32CH Tribrid 10 HDCVI DVR

« Tritwid: Support HOCVAnalog/TF wdeo input
= AR chiannehd F20F reconding

= {fich aync playhack

* 1 HOMI, VGA cutpas up to 1080p, 1TV

= 1ch adio I8 ch audo oot 1/1ch M infoul
* 1 GATA, 2 USH, 1 RJ45, RE455, 1 RU4G

HCVR4104/4108/4116HS-52
TRIBRID

—

4/8/116CH Tribvid Compact 1U HDCVI DVR

= Tribeld: Suppost HOCVARalop' TP video Input
= All channel @ T20P recording

* 4/8 Bch myne playhack

* 1 HOMI, WEA output Lp 1o 1080p

= | ch mudio inf1ch mudio out, 11ch Mic infout
» | SATA, 2 USH, 1 AMS, RS485

HCVR5216AN-52

16CH Tribrid 10 HDCVI DVR
» Tribwick: Support HDCWARSoQAP video mput
= A channakE7 20F realtime or 10580P
o -reaktine mcording
# 16ch sy reallime plnytack
& 1 HOML VGA output up 1 1020p
» {ch mdio in&1 ch sudio mut, 1/ ch Mic infout
& 7 SATA, 2 LISB, 1 RM5, RS485

HCVR5104/5108C-52

e

4/8CH Tribrid Smart 1U HOCVI DVR

* Tribrd: Support HOCVY AnslogF vided inpot

= All channsl@T20P realtime or 1 080P
nar-realtime recoiding

* &ffch sync maltime playback

* 1 HOML, ViEA oulput up o 10800

= 1ch udio &1 ch audio out, 1/1ch Mic infout

= 1 SATA, 2 USH, 1 RI45

HCVR4204/4208/4216A-52

4/8/16CH Tribrid 1U HDCVI DVR

# Tribeic: Support HOCVWARaopP vidso Inpat
* Al channell T20P reconding

= /B Bch mync playback

* 1 HOM:, VEA outpit up 1o 10800

& 4ch aunio Ind ch audio oa, 1.7 ch Mic Infot
* S0 6ch alarm InS3ch reday ouf, RE485

= 2 SATA, 2 USH, 1 RI45

HCVR4104/4108(-52

L I

4/8CH Tribrid Smart 1U HDCVI DVR

= Tribrick: Support HOCW Analog/P videe Input
» All chanmeMET20F recording

* dffch sync playhack

* 1 HOM, VEA output up 1o 1080p

= | SATA, 2 USB, 1 RM5




IHCVR5104/5108HE-F IHCVR5104/5108H-F

4/8CH Mini 1U Face Detection iIHCVR 4/8CH Mini 1U Face Detection iHCVR

= Support tace detecon, instant playback and face Index playback » Suppart faca detection, Instant playback and e index playback
* Detectad face images can be uploaded to hefres *Easy Space” * Datoctad face mages can be upivaded 1o Te free "Eagy Spaga”
* Suppart PP natiodk connection Mimugh scanning OF code * Support P2P network coniacBod hiotigh scanning OF codi

= AR chiamnedl 7208 reallime recoiding = AR channaET 20P reallme recording

= 1 HOMIL 1 VGA, 1ch audio in, 4/8ch alam Ink3ch altamm cut, 1 SATA, 2USE, 1 R4S = 1 HOMI, 1 VA, 1chaxdion, 1 SATA, 2 UISB, 1 RM5

= Pinhole Camera — 720P » Optical

HAC-HUM3100B HAC-HUM3101B 0TC102/202/802
.

* 1/2.9" 1Mp CMOS * 172.0° 1Mp CMOS

= 26730QT20P = 2530G7 209

= 3.6mm foved lens (2.8mm optional) = 030, Audio, WOR(1 20dE) 1/2/8ch HDCVI Optical Transcelver

= D12V » 3.6mm fored lens » Single-mode fiber. Detault transmission distance 20km
» Material: Metal D012V » Lassless non-comprassion real time transmission
= Material: Mstal # Suippoit vidkd format o
25ANSIB0ET20P & 250k 080P

+ Converter * Distributor + Balun
TP2105 TP2600 PFM300

1MP 720 IR 1MP 720P IR
HDCVI Pinhole Camera HDCVI Pinhole Camera

HDCVI Video Converter HDCVI Video Distributor Passive HDCVI balun
= Salf-acdaptive oulpil HDCVI, HOMI, VGA, OVES signal » Support 1/3 channs! in/ut: » Coumial to twisted-pair ranamission;
 SUppart &5 A Fepaatar o Incraass * T20P max ransmission distance 400m,
fhe: ransmission distance 10R0P mend transmission distanca 250m;
* Suppor audio and RS485

* Tester * Lens
BH-01P PFM900 ~ Selection

Passive & Power HDCVI IPEHDCVI & Analog Tester Star-light Lens
o Coasdal to twistod-palr transmission; = Support Qi 1P modty and network diagnosts: « 11 8" 4-18mm F1.6 C motnt
» 7 20F max transmission distance $00m, # Elght hours power supply 100 @ camer; 4K Lens
10E0P max transmission distance 250m » Support audio and RS485 + 1/1.8" 4.1-Omm F1.6 CS mount
#Suppart audic and R5485 Standard Lens
* 27" 5-50mem F1.6 C5 mourt
» {f2.7" 2.7-12mm F1.4 CS Mount




.’ Modelos disponibles: Cnwvie e
RV1004/1008
Disefo pequeno, elegante
y funcional. 4 y 8 canales,
modemnas y faciles de instalar

Serie RV5000 e e S

Excelente calidad de video, soporta hasta
2 discos de 4 TB y permite grabary reproducir

en resolucion hasta 1080p.
Facll configuracion \

Las NVR Recovision pueden buscar
automaticamente todas las camaras
en el mismo segmento de red.

Excelentes Prestaciones
Full HD, HDMI hasta 8 TE HDD.

Amplla Compatlbllldad ONV'F Bajo consumo. Silencioso. Linux

Dos maneras de disfrutar el mundo HD

HIKVISION Simplemente ingrese por la pagina web
o utilizando la aplicacién de Recovision
Mmcmwmim  prickeor  (@hua para ver el video en vivo.

SONY &I Honeywell Soporte de tres Navegadores Web

Recovision le da la flexibilidad de utilizar
cualquier navegador: Microsoft Internet
I3Everfocus DYNACSLeR  Penasonic Explorer, Firefox y Google Chrome,

@ wiesg DA ACTE  Air Live
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AVTECH

En cualquier momento, en cualquier lugar

___/Push statusDVR \

AVC792D
. DVR 4 CH 960H

—— Real Time Full 960H 100FPS
& : Compresion H264

Soporta HDD hasta 3TB

/ Push Video IWR\

MDR 757 D

DVR 8 CH 960H

Real Time Full 960H 200FPS
Compresion H264

Soporta HDD hasta 3TB

/ Push Video DVR \
MDR 759HA

DVR 16 CH 960H

Real Time Full 960H 400FPS
Compresién H264

Soporta hasta 2 discos

de 3TB

@ S E L N E T Patagones 2613, CABA | Tel. 4943-9600 | info@selnet-sa.com.ar
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Paneles y perifericos
para deteccion de intrusos

DS

Da Tveco Security Products
FPowoerSeries
‘ neo
| | s
| —

| e

TAKEX CODEENCRYPTOR

Tecnologia japonesa confiable v Honeywell
para deteccion al exterior

-

P

—
.

Ultrace//”

Baterias de gel selladas, libre de
mantenimiento, para paneles de alarma
cle intrusian e incendio,

@ SELNET Patagones 2613, CABA | Tel. 4943-9600 | info@selnet-sa.com.ar
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7@ Tendencias

Soluciones de control de acceso

El horizonte del rubro

Luis Carlos Delcampo, Gerente de Producto y Mercadeo de la linea de Control de Acceso de Tyco Security

Products para Latinoamérica, hablé con RNDS sobre las tendencias en el segmento del control de

accesos hacia la adaptabilidad, interoperabilidad, unificacién e integracion.

I nteroperabilidad, unificacién e inte-

gracion no son solo palabras de mo-
da. Como bien se sabe en la industria
de la seguridad fisica, son fuerzas del
mercado que estan impulsando ac-
tualmente el desarrollo de productos,
la integracién de sistemas, la capacita-
cién e incluso las relaciones entre fa-
bricantes, integradores y los propios
usuarios finales.

Histéricamente, los cambios en las
tendencias de control de acceso se da-
ban mas lentamente que en otros sec-
tores de la seguridad, como el video.
Para conocer lo que esta sucediendo
en la actualidad y qué hay en el hori-
zonte de la industria hablamos con

84 >

Luis Carlos Decampo, Gerente de pro-
ductoy mercadeo de la linea de control
de acceso de Tyco Security Products
para Latinoamérica.

—;Cudles son los cambios mas grandes
que tuvo el mercado del control de
acceso en los ultimos afos?

- Uno de los cambios mas grandes
es la transicion de las integraciones a
las unificaciones, a las plataformas uni-
ficadas. La unificacion ofrece informa-
Cioén sobre acceso y video que reduce
el costo total de propiedad mediante
una solucion de servidor Unico, junto
con funciones mejoradas. Un ejemplo
de esto seria la posibilidad de ofrecer

andlisis y funciones de presentacion
de informes mas completos a los clien-
tes a partir de los conjuntos de datos
combinados.

Otro cambio es la adopcion de cerra-
duras inaldmbricas, un érea de creci-
miento importante para el sector. Este
tipo de productos esta en el mercado
hace algunos afos, pero gracias a la
aceptacion cada vez mayor de su uso
y a la reduccién de los precios de las
cerraduras electronicas, los sistemas
de control de acceso estan adoptando
cada vez mas las cerraduras inaldm-
bricas. Estas proporcionan el mismo
nivel de seguridad que una solucion
convencional con llaves, pero con fun-
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Camara IP tipo BOX

AB5156

2ZMP « 3DMR = Tecnologia WDR Pro

60 fps @ 1920x1080 (En un solo streaming)

Lente Motorizado P-iris

WOR Pro (100dB) paravisibilidad extrema en escenas de alto contraste de luz
REF Ajuste de foco preciso

EIS (Electronie Image Stabilization) para caontrol de estabilidad de imagan

Speed Dome

ASS336E

1080p Full HD =Zoom de 20% = PoE

Vision nocturna: Filtro removible

360° Continuous Pan

Weather-proof IPEG-rated y NEMA 4X Hous
soporta condicionas extremas de tempenr:
Sequimiento automatico de objetas en movimiento

Camara Qjo de Pez

AF5147v

EMP = Vista Panoramica 360" = |PGE

de Pez 1.5 mm
Dia y I IR remavible
Aritive mr! }
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%“# Tendencias

ciones adicionales de rendicion de
cuentas y auditoria. Con una solucién
inaldmbrica de bloqueo electrénico se
pueden crear niveles basicos de control
de acceso para ciertos empleados.

- ;Se usan aplicaciones cloud para
control de acceso?

- Si.Y la manera en que se emplea 'y
las personas que la utilizan involucran
un proceso de virtualizacién y un hi-
pervisor (plataforma que permite crear
y operar maquinas virtuales). La mayoria
de las companias mas poderosas del
mundo estan utilizando servidores vir-
tuales y subcontratan sus nubes con
proveedores como Amazon o Google,
entre otros. Hay mucho interés en avan-
zar en esa direccién. Sin embargo, si-
guen manifestdndose algunas preo-
cupaciones con respecto a la privacidad
de los datos. Otra inquietud gira en
torno a la disponibilidad localizada del
servicio y a la recuperacion ante cala-
midades informaticas. Por ejemplo,
;qué pasa si, por una fatalidad, un ope-
rador no puede acceder ala nube, sino
que tiene que operar un sistema a
nivel local? Es necesario trabajar para
lograr responder este interrogante. Un
informe publicado por IHS (Information
Handling Services) muestra que, mientras
estas areas especificas no sean abor-
dadas en el control de acceso en su
conjunto, la adopcién de la nube seguird
siendo lenta.

El control de acceso corporativo esta siendo cada vez mas
utilizado, por ejemplo, por gobiernos y empresas, que ven
en estos sistemas una alternativa vélida para el control de

personal y transito por dreas sensibles.

En muchos sentidos, una solucién em-
presarial resuelve los problemas de la
WAN. De lo contrario los clientes quedan
a merced de las comunicaciones WAN,
las cuales pueden ser lentas. La elabo-
racion de informes es un excelente
ejemplo de un producto que, al no estar
disefado para el entorno empresarial
delaWAN, puede estar emitiendo enor-
mes cantidades de datos a través de
unared de una manera ineficiente, pro-
vocando un funcionamiento lento y
fallas en las aplicaciones.

— {Coémo serd la integracion del control
de acceso con la biometria en los pro-
ximos anos?

- Creo que la biometria es una de las
areas que tendra mayor impulso y des-
pertara mayor interés. Con los aios, la
tecnologia y la adopcién de estos sis-
temas fueron mejorando. Siempre es
un tema interesante, aunque hasta el
momento, a causa de los altos costos
y problemas de confiabilidad, tenga
poco alcance. No obstante, en el go-
bierno y otras areas que requieren un
elevado nivel de seguridad es actual-
mente un requisito fundamental. El
sector gubernamental llevé a cabo es-
tudios de caso sobre la eficacia y el
uso tanto de la tecnologia dactilar como
de reconocimiento del iris. Uno de los
resultados mas interesantes que arrojé
fue que es mas rapido escanear las hue-
llas dactilares para el desplazamiento

de personas por un punto
de ingreso, ya que el pro-
cedimiento de escanear

el iris genera cierto nivel
deansiedad para los usua-
rios, lo cual les lleva a de-
tenerse. El mayor interés

! enbiometria se centraen

— ¢El control de acceso empresarial
es una tendencia en crecimiento?

- El control de acceso corporativo es,
sin duda, una tendencia en crecimiento
y tanto la escala de la economia como
el punto Unico de contacto son aspectos
a considerar. Los sectores guberna-
mentales y corporativos son las areas
donde se concentra el mayor interés,
pero también estamos viendo una in-
clinacién creciente dentro de las em-
presas, tanto medianas como grandes.
En definitiva, cualquier persona con
un sistema WAN podria beneficiarse al
usar el control de acceso corporativo
para hacer mejoras e instalaciones, ya
que el modelo empresarial esta disefiado
para reducir las rotaciones en la red y
también por su arquitectura distribuida.
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el control de acceso sin
friccion, es decir sin contacto. Se ve que
el mercado, en general, va en esa direc-
cion, pero hay algunos problemas de
confiabilidad que deben solucionarse
primero. Lo que viene sera el reconoci-
miento del patrén de venas de la palma
de la mano y/o los dedos y el reconoci-
miento de rostros. Es muy probable que
organizaciones como Facebooky Google
sean las primeras en implementar estas
tecnologias.

- ;Qué impacto estan teniendo las
organizaciones de normalizacién en el
desarrollo de productos de soluciones
de control de acceso?

- En lo que al video se refiere, cono-
cemos las normas ONVIF elaboradas
para dispositivos IP en sistemas de
video. Ahora estamos empezando a

Luis Carlos Delcampo

ver la migracion hacia estandares de
control de acceso, la mas reciente con
el perfil C de ONVIF. EI OSDP (Protocolo
de Dispositivo Abierto Supervisado de
la SIA, Asociacién de la Industria de
Seguridad) y la PSIA (Alianza de Segu-
ridad e Interoperabilidad Fisica) también
estan presionando para que haya in-
teroperabilidad entre los sistemas de
control de acceso, a lo que se suman
integradores y consultores, ya que estos
estandares protegeran la inversion del
cliente. En su proceso de desarrollo de
productos, Tyco Security Products esta
tratando de adoptar las normas men-
cionadas para asegurarse de que sus
productos tengan la capacidad de co-
municarse con los lectores de mdiltiples
proveedores de soluciones.

— i{Qué papel tienen los departamentos
deinformdtica en instalaciones de control
de accesoy cémo afecta estoalos inte-
gradores de sistemas de seguridad?

- Actualmente los departamentos Tl
suelen ser los principales agentes de
tomas de decisiones relacionadas con
el control de acceso. El personal de
dicha érea esta gestionando los servi-
dores y posee conocimientos sobre las
infraestructuras existentes. Por ejemplo,
en una instalacion, el personal de in-
formatica tiene que saber qué ancho
de banda necesita un sistema para que
los productos de un fabricante deter-
minado funcionen de forma confiable.
Los dispositivos periféricos, como los
lectores y médulos de control de puer-
tas, siguen siendo instalados por los
integradores; pero incluso en esas si-
tuaciones el integrador tiene que tra-
bajar con el departamento de infor-
madtica en las direcciones IP.En general,
este departamento esta desempeinando
un papel importante. m

+ datos: www.tycosecurityproducts.com
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Curso de actualizacion

tecnologica en CCTV

Capitulo 1: Vigencia de la tecnologia analégica y sus sistemas de cableado — 2% parte

A lo largo de ocho capitulos ofreceremos un detalle acerca de los elementos que componen un sistema
de CCTV, su correcta eleccion e instalacion. En esta entrega, el temario abarca la tecnologia analdgica
disponible, los tipos de cdmaras mds utilizados, su alimentacion y cableado.

Roberto Junghanss
J Gerente general de
Electrosistemas de Seguridad

rj@electro-sistemas.com.ar Capitulo 1 integracion y sistemas de transmision.
Vigencia de la tecnologia analdgica y
sus sistemas de cableado. Capitulo 4
17 parte: RNDS N° 92 Consideraciones para el disefio y
4. (CONT.) NUEVA TECNOLOG'A 242 parte . calculo del s.istema. Servidores de
CCD / CMOS. RESOLUCIONES - Lont)Ruevatecnologia CCD/  almacenamiento.
MEGAPIXEL. FILTROS IR Ei e e
. L pitulo 5
Algunos sensores necesitan un filtro . Tipos de iluminacién infrarroja. Diferentes topologias de redes IP.
por delante para poder captar los co- Diferentes aplicaciones. Configuracién de equipos y redes.
lores. Este filtro estd dividido para que . Camaras analdgicas con control de
los pixeles capten la luz roja, azul y movimiento y zoom. Aplicacién Capitulo 6
verde en distintas proporciones, ya que vigente. Software de gestion de video.
los sensores son menos sensibles a la . Alimentacion centralizada y/O Matriz de TV mediante decoders.
luz verde y se requiere compensar su distribuida. Andlisis de conveniencia. .
distorsion cromética inherente. Por este Capitulo 2 g;?étr:il(;ze andlisis inteligente
motivo, a mem{c.io las camaras con La evolucion y convergencia de los de video.
sensor CMOS gtlllzan _adlaonalrpente sistemas de vigilancia por video.
un filtro de luzinfrarroja (denominado Capitulo 8
IR cut), para que en condiciones de luz Capitulo 3 Mejores practicas para una transmision

diurna puedan compensaradn mas la  [RrEEae]lefe[ER e E ol 16] e lallol 1= confiable.
distorsiéon cromatica. Esto le adiciona
al CMOS un elemento mecanico sus-
ceptible de fallas, ademas de un molesto Dia
ruido a bobina de relé que desplazala
cortina del filtro. En la imagen 1, se
muestra una solucion éptica que en el Transmision de uz
caso del sensor CCD no se requiere.

Longitud de onda (nm)

5.TIPOS DE ILUMINACION
INFRARROJA. DIFERENTES
APLICACIONES Noche
A la hora de disefar un sistema de
CCTV debemos tener en cuenta diversos

factores, ya que el desempeio depen- Transmisin de luz
derd tanto de la cdmaray la lente como
de la cantidad, calidad y distribucién Transmision deluz

de la luz disponible. En este sentido,
con malas condiciones de iluminacién
o cuando el iluminador propio de la
camara no es suficiente para abastecer
deluzala escena, se utilizan reflectores i
independientes montados de manera \:,
estratégica, sin por ello sobreexponer -
la imagen con luz infrarroja. En la ac-
tualidad existen fabricas nacionales de

90 >
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iluminadores LED IR (para mayor infor-
macion técnica, consultar la pdgina 52
de RNDS Ne 73).

Enfocandonos en los diferentes tipos
de iluminacién infrarroja, que cons-
tructivamente ya vienen integrados a
la cdmara de CCTV, dependiendo del
tipo de aplicacion, podemos decir que
los iluminadores infrarrojos producen
mayor cantidad de detalles para la mis-
ma escena que con la luz visible. Esta
iluminacion mejora notablemente la
funcionalidad de la cdmara, siendo que
las imagenes en la oscuridad se veran
en forma nitida y sin ruido.

El ruido y la deformacién en las ima-
genes con baja compresién y alta tasa
de transferencia generan un trafico de
red innecesario y requieren grandes es-
pacios de almacenamiento. Esto es de-
bido a que los algoritmos de compresion
fallan al querer interpretar la diferencia
entre el ruido y el detalle concreto de
unaimagen. En cambio, con la instalacién
deluzinfrarroja eliminamos la necesidad
de luz visible, la cual requiere mucha
mas energia y un mayor costo de ope-
racién y mantenimiento.

Asimismo, en caso de mayores exi-
gencias en cuanto a distancias de ilu-
minacién y vision (deteccion de movi-
miento), pueden utilizarse distintas tec-
nologias LED para iluminadores de
larga distancia. En primer lugar, pode-
mos mencionar los iluminadores IR es-
tandar (imagen 2), tipicamente formados
por un conjunto de LED de 5 mm de
didmetro, comandados por una célula
fotoeléctrica. Debido a que este tipo
de LED ve disminuido su rendimiento
a medida que aumentan las tempera-
turas, eventualmente podria afectar se-
riamente al rendimiento de los ilumi-
nadores. La salida tipica de un ilumi-
nador de LED convencional se degrada
hasta un 10% dentro de los primeros
meses y sigue decayendo posterior-
mente mas rapido que el resto de la
camara. Esa degradacion provoca una
menor iluminacién y empeora la calidad
de la imagen nocturna. Algunos afnos
atras, los fabricantes garantizaban una
vida util de 3.000 a 5.000 horas. Hoy esa
vida util est4 proyectada al doble: 10.000
horas sin estrés caldrico intenso.

Por otro lado, para lograr mayores
distancias de iluminacion, debe incre-
mentarse la cantidad de LEDs, aumen-
tando por lo tanto el didametro de la
cadmara para que pueda albergarlos;
esto también afectara el consumo total
de energia de la cdmara. La nueva serie
de camaras IR adopta la tecnologia
LED ARRAY (imagen 3), la cual tiene
multiples ventajas comparada con la
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tecnologia convencional. Entre ellas:

- Brillo superior: un solo LED ARRAY es
equivalente a 100 LEDs convencionales
y asegura una imagen mas clara y
brillante.

- Mayor distancia de iluminacién: debido
a la potencia de iluminacién del LED
ARRAY, usando un Unico LED pueden
iluminarse objetos a una distancia de
hasta 50 metros.

- Mayor vida util: mientras que un LED
de la anterior tecnologia tiene una
vida util aproximada de 10.000 horas
(3 anos), el nuevo LED ARRAY puede
durar entre 3y 5 veces mas.

- Bajo consumo de energia: comparado
con los LEDs de la tecnologia tradi-
cional, el consumo del LED ARRAY es
3 veces menor.

- Especificaciones militares: en su inicio,
la tecnologia LED ARRAY fue utilizada
en aplicaciones militares. En los tltimos
anos los precios se tornaron mas ac-
cesibles, lo que permitié su uso do-
meéstico. Su origen militar es garantia
de laresistencia y fiabilidad de la tec-
nologia.

Por ultimo, para necesidades de ilu-
minacion con distancias ain mayores
a los 200 metros (como por ejemplo
las cdmaras en los barcos, cuerpo militar,
proteccion perimetral, almacenamiento
de municiones, carceles, puertos, ins-
talaciones nucleares, plataformas de
drenaje, plantas quimicas, destilerias o
aeropuertos, entre otras aplicaciones),
ya utilizan la tecnologia del LASER IR
(imagen 4). En la actualidad, una gran
variedad de productos de consumo
ya usan tecnologia de iluminacion laser,
aunqgue en muchos casos esta es una
caracteristica del producto que pasa
desapercibida para el consumidor.

6. CAMARAS ANALOGICAS

CON CONTROL DE MOVIMIENTO

Y ZOOM. APLICACION VIGENTE
Conelinevitable avance de la tecnologia

y el reacomodamiento de los precios,
los domos analdgicos tienden a ser des-
plazados por los domos IP, siendo éstos
de mayor resolucién y conveniencia por
su cableado, instalacion y puesta en
marcha. Sin embargo, el mercado na-
cional esta retraido por diversos factores
que convierten al domo analégico en
ideal para ampliar o reemplazar dispo-
sitivos en instalaciones nuevas o pre-
existentes. Repasemos los distintos tipos
de equipos con comando remoto PTZ
disponibles aun en el mercado.

- Unidad de PAN & TILT (imagen 5):
cuando una camara debe ver un area
extensa, se utiliza un montaje para
rotacién horizontal (PAN o paneo) y

o

.

cobertura angular vertical (TILT o ca-
beceo). Su rango méximo de paneo
es 350°y de cabeceo 60°. Se controla
por joystick. Puede trabajar en com-
binacién con el control motorizado
de lentes ZOOM, que permite el con-
trol manual de las funciones de la
lente. Su aplicacion hoy estd limitada
a necesidades de amplia robustez,
propiedades antivandalicas o requi-
sitos de distancias focales fuera de
los alcances de las lentes estandar.

Speed dome (imagen 6): la cdmara
mévil de rotaciéon continua permite
movimientos con angulo de vision
ajustable en 360° y una velocidad de
giro de 300°s. Los modelos que no
incluyen iluminador IR tienen la burbuja
protectora de la cdmara construida
en acrilico de alto impacto, ya sea claro
u oscuro, el cual logra disimular la po-
sicién de enfoque con una minima
reducciéon de luz. Su montaje puede
realizarse tanto en techos, superficies
inclinadas o paredes. En los ultimos
anos, los modelos de speed dome que
incluyen iluminador IR han sido am-
pliamente usados, tanto en aplicaciones
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residenciales como industriales, con

tendencia a su masificacion.

En todos los casos, sean unidades de
PAN/TILT como speed domes, estos
dispositivos llevan tres conexiones: por
un lado la conexion de la alimentacion,
cuyos valores generalmente utilizados
son 12 Vcc o 24 Vac. Existen modelos
con alimentacién dual, con lo que es
indiferente el uso de cualquier tension
(tener precaucién antes de la conexion,
asegurarse el voltaje y la polaridad).
Por otro lado, cuentan con conexion
de video similar a cualquier otra cdmara
analdgica. Puede utilizarse cable coaxial
de 75 Q o cable UTP mediante adapta-
dores de impedancia (baltin).

Por ultimo estd la conexiéon de lalinea
de datos: esta linea se utiliza para co-
mandar al domo desde un teclado o la
DVR y generalmente su protocolo de
transmision es RS-485.

7. ALIMENTACION CENTRALIZADA

O DISTRIBUIDA. ANALISIS DE

CONVENIENCIA

En la configuracion de alimentacion
centralizada, la energia en baja tensién
se transporta desde un unico lugar
hacia todas las cdmaras. Como ventajas
podemos mencionar el mantenimiento

i
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Consulting
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La integracion Access Professional
y el porfolio de cdmaras BOSCH ofrece
una solucidén robusta de control de acceso

Diferentes modelos a la medida de su cliente.
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de una Unica fuente, ademas de poder
implementar un sistema de alimenta-
cion ininterrumpida de manera inme-
diata, agregando desde un cargador
de bateria hasta una UPS online. La
desventaja es que, para distancias largas
que van desde la fuente hasta la camara,
debemos considerar la seccion del
cable para no perder demasiada po-
tencia (imagen 7).

Por alimentacion distribuida se en-
tiende una solucién donde cada cdmara
es alimentada por una fuente individual,
minimizando el riesgo de indisponibi-
lidad del sistema por fallas eléctricas.
Sin embargo, para el cableado o bien

Distribuidor Autorizado

& BOSCH

Sistemas de Seguridsd

en Capital - Alberti 1188 - C1223AAN
Tel: (54 11) 4308-0223 4941-1472/1573 - Fax: 4308-1775
info@bcggroup.com.ar - www.bcggroup.com.ar

se realiza un tendido de 220V individual
para toda la alimentacién de las cdmaras
0 se conecta cada fuente individual
desde la linea de 220V de cada sector
de oficinas, planta, nave industrial, etc.
(imagen 8).m

En el préximo niimero continuare-
mos con lo que resta el capitulo, que
incluye los siguientes temas: cableado
de alimentacion, seccion de cable,
longitud y consumo; y transmision
de datos PTZ, longitud, conexién, fin
delinea y uso de Hub.

en Pilar - Tomas M_é;ml..ﬂ_z 1282 - Buenos Aires-Argentina
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Introduccion a los enlaces wireless

Conceptos basicos y definicién de unidades — 24 parte

Hoy es habitual el uso de enlaces wireless (inaldmbricos) para la transmisién de datos de todo tipo,

aplicacién a la que no escapa la seguridad electronica, en especial el video IP. Radiofrecuencia, longitud

de onda y decibles son conceptos que repasaremos en esta nota.

Ing. Diego Pitrelli
Responsable técnico Selnet
dpitrelli@selnet-sa.com.ar

E n la edicién anterior definimos y
explicamos conceptos basicos e
importantes acerca de la radiofrecuencia
(RF). Entre ellos, qué es RF, a qué se de-
nomina campo magnético y como se
define una longitud de onda. Finaliza-
remos la entrega definiendo algunos
conceptos referidos a las antenas.

{QUE ES LA POLARIZACION

DE UNA ANTENA?

La polarizacién de una antena tiene
que ver con el sentido en el cual se ge-
neran los campos eléctricos. Bien podria
haberse definido por el vector de campo
magnético, pero se adopto el campo
eléctrico tomando como referencia el
sentido en el cual la avanza la onda.

Recordamos que el campo magnético
estd a 90° del eléctrico. Es decir que se
adopta por convencién definir la pola-
ridad de una antena segun varia el
vector del campo eléctrico con respecto
a la direccién en la cual avanza la onda
(el campo magnético estara en cuadra-
tura con este Ultimo). Entonces obte-
nemos las variantes de polarizacién:
vertical, horizontal, oblicua, circular y
eliptica, aclarando que en estas ultimas
también hay que definir en qué sentido
giran. Por otro lado, si hilamos fino, po-
demos decir que todas son casos parti-
culares de la polarizacion eliptica, ya
que una elipse con radios infinitos es
una rectayy, si sus focos coinciden, tam-
bién puede ser un circulo. Estos con-
ceptos se ven a menudo en las ciencias
y tienen que ver con las matematicas,
ya que si tenemos la ecuacion para una
elipse no necesitaremos la de la recta
ni la del circulo, porque en la primera
estan implicitas las otras dos. Y siempre
es mejor manejarse con las ecuaciones
mas generales.En el gréfico 1,Ees lain-
tensidad de campo eléctrico.
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Polarizacion circular a la derecha

Polarizacion lineal horizontal

Polarizacion circular a la izquierda

Antenalsotrépica

Antena Omnidireccional

Entonces, la polarizacion de la onda
esta dada por la geometria de la antena,
pero también por cémo estan alimen-
tados sus elementos radiantes. Y la po-
larizacién es muy importante, ya que
de ella dependera que podamos esta-
blecer la comunicacién.Supongamos
que alguien estd transmitiendo con
polarizacién horizontal y queremos re-
cibir lainformacién con nuestra antena
en polarizacion vertical: no recibiremos
nada, ya que no habria ningiin com-
ponente de campo eléctrico capaz de
excitar los electrones que componen
el dipolo receptor. También es muy
importante saber, en aquellos sistemas
que comparten la antena, si esta soporta
mas de una polarizacién para transmitir
y para recibir; sélo asi podremos trans-
mitir en una polarizacion y recibir en
otra.

DIAGRAMAS DE RADIACION

Todas las antenas tienen ciertas cua-
lidades direccionales. De hecho, cons-
truir una antena que irradie igual en
todos los sentidos (isotrépica), serfa un
gran desafio pero que poco interesa
en la practica, porque justamente se
busca direccionar la sefial para alguin
lugar en particular. Incluso para las es-
taciones de transmision FM, AM o TV
no se utilizaria una antena isotrépica,
ya que estaria radiando una gran can-
tidad de potencia al cielo y al suelo. Es
por ello que, para ese tipo de aplica-
ciones, son mas Utiles las antenas om-
nidireccionales, que tienen un diagrama
de radiacion como si fuera una rosquilla.
En el gréfico 2 podemos ver un diagrama
en 3D de una antena isotrépica super-
puesto con una omnidireccional. Un
dato importante, que tal vez no sea
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nada intuitivo, es que los diagramas de
radiacién son iguales cuando la antena
transmite que cuando la antena recibe.

Tal como se ve en lafigura, si cortamos
con dos planos, uno horizontal y otro
vertical, pasando por el centro del gréfico,
tendriamos lo que se llama el diagrama
de radiacién horizontal y vertical. Dado
que el movimiento vertical es llamado
elevacién y el movimiento horizontal es
llamado azimut, los diagramas de radia-
cién también suelen llamarse Diagramas
de Azimut y Diagramas de Elevaciéon
(Azimuth plot y Elevation plot respectiva-
mente, grafico 3). Hoy pueden realizarse
gréficos en 3D, pero lo cierto es que con
un corte vertical y otro horizontal ya te-
nemos la informacién suficiente para la
mayoria de las aplicaciones.

Tras la introduccién, podemos decir
que un diagrama de radiacién es un
grafico polar y por esto se entiende
que tiene grados y magnitud: los grados
son los de un circulo de 360° y los
anillos estarian indicando la magnitud
de atenuacion, generalmente en dB.
Estos diagramas son muy importantes,
ya que dan unaidea rapida y global de
la direccionalidad de la antena. En el
grafico4 vemos un diagrama de radiacién
de unaantena en laque el primer anillo,
el mas pequeno, representa -25 dB; el
siguiente, -20 dB, y luego contindian
con-15dB,-10dB,-5dBy 0 dB.

En estos graficos se puede especificar
lo que se llama la direccionalidad de la
antena en grados. Cuando hablamos
de una antena sectorial de 90°, lo que
estamos diciendo es que por fuera de
esos 90° la antena tiene la mitad de
potencia de la que tiene en el punto
de mayor ganancia. Si volvemos un
poco para atras (ver la primera parte,
publicada en RNDS N°92), veremos que
la mitad de la potencia es -3 dB. Para el
caso del diagrama al que nos referimos
se puede ver que son muy angulares; y
si bien el anillo de-3 dB no esta marcado,
se encuentra entre 0 dBy -5 dB, lo cual
da apenas unos grados de amplitud.

Cada proveedor de antenas utiliza y
genera los diagramas como mas le con-
viene. Algunas modificaciones que po-
drian encontrar son con respecto a qué
indican los anillos potencia: podrian
indicar dB, tensién o potencia.

El fabricante realiza este grafico ubi-

<102

Diagramas de radiacion 4
Azimut El

levacion
& ‘..- o
-
L _-" o L
-m

-

cando la antena en una plataforma

movil y haciéndola rotar sobre su eje

mientras que, en un punto de medicién
fijo, se va guardando la potencia me-
dida, incidente, por grado de rotacion,
con la antena transmitiendo una po-
tencia conocida.

Para terminar con los diagramas de
radiacién, resta mencionar que:

« El I6bulo principal es el de mayor ta-
marfo y alcanza el circulo de las coor-
denadas polares correspondientes a
0dB. Es decir, no presenta atenuaciéon
alguna de la sefal.

« Existen [6bulos secundarios, de menor
amplitud y mayor atenuacion.

LINEA DE VISTA

La linea de vista se refiere a la situacion
en la que las antenas literalmente se
ven entre si. En inglés se la llama Line
OfSight (LOS). También hay tecnologias
llamadas NLOS (Non Line of Sight), que
aun funcionan con rebotes de la sefal.

Ninguln equipo que necesite traficar
grandes anchos de bandas lo hace bien
sin linea de vista, porque para transferir
gran cantidad de datos se necesitan
frecuencias altas y cuando las frecuencias
son altas, las ondas electromagnéticas
se comportan de manera cada vez mas
parecida a la luz (una onda electromag-
nética de frecuencia muy alta).

ZONA DE FRESNEL

Es un volumen del espacio alrededor
de la linea imaginaria que une ambas
antenas que define un elipsoide de

revolucién, es decir un elipsoide en
3D, segun se aprecia en el grafico 5.
Este volumen debe estar despejado
de objetos que impidan el paso de la
onda, al menos en un 40%.

¢Por qué?:imaginemos una onda que
parte de laantena 1y llega alaantena
2 habiendo recorrido la linea que une
ambas antenas. Ahora bien, ala antena
receptora también llegan otras ondas
que partieron de la antena de 1 pero
que no hicieron el camino directo sino
gue rebotaron en algun objeto. Esas
ondas, entonces, recorrieron un camino
mas largo que aquellas que lo hicieron
en la linea directa.

Cuando la diferencia entre esos ca-
minos empieza a ser comparable a la
longitud de la onda de la sefal que
transmitimos, aparecen interferencias
en laantena de recepcion, que podran
ser constructivas o destructivas. Cons-
tructivas en tanto la fase sea menor a
180°y destructivas cuando la diferencia
de fase este entre 180y 360°. Mientras
las diferencias de esos caminos no sean
mayores a la mitad de la longitud de
onda, la interferencia serd aditiva. Pero
cuando la diferencia entre la sefal di-
recta y la indirecta llega a ser la mitad
de la longitud de onda, entonces te-
nemos la misma sefal que transmitimos
pero en contrafase o sea con 180° de
diferencia: esto provoca una interfe-
rencia destructiva de la sefial. De todos
modos, la sefal que reboté tiene menor
potencia. Si llegara con la misma po-
tencia, la senal recibida seria nula. m
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Presupuestar sistemas de seguridad

Tutorial para integradores — 2% parte

Realizar la propuesta de un sistema de seguridad requiere tiempo e insume costos que no todos los clientes

estdn dispuestos a asumir. En esta nota, ofrecemos al profesional del sector una guia rdpida y sencilla de

qué hacer y qué no hacer frente al pedido de cotizacién de un cliente.

Ing. German Alexis Cortés
l gcortes@insetron.com
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E n la edicién anterior ofrecimos un
panorama de las estrategias re-
comendadasy la manera de comenzar
adescubrir qué indices son necesarios
a la hora de presupuestar de manera
rapida pero profesional el costo de los
sistemas de seguridad de una obra.
En esta ocasion, profundizamos en la
tematica, ofreciendo al lector una ma-
nera sencilla de calcular esos indices,
ejemplos de cada uno de ellos y cémo
proceder una vez estimado el costo
general de una obra.

CLIENTE SATISFECHO

Siguiendo las indicaciones de la pri-
mera parte de esta nota, el cliente pro-
bablemente se sienta satisfecho con
la respuesta y entenderd que es una
cifra aproximada. Debe quedar claro
que ese valor no es un compromiso
para usted o la empresa, ya que nadie
en 20 segundos logra conocer el precio
exacto de un proyecto con tantas va-
riables. Sin embargo, le estamos de-
mostrando al cliente conocimiento del
tema y experiencia. En muchas oca-
siones, ese valor es suficiente para
seguir adelante y justificar la etapa de
estudios y disefo profesional necesario.
O simplemente para detener las acti-
vidades de un proyecto cuyo costo no
estaba previsto y por lo tanto es inne-

N\
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nocimientos de programacién neuro-
lingliistica para poder entender qué de-
bemos leer en los mensajes de nuestro
cliente. Es alli donde nos convertimos
en expertos asesores y podremos tomar
decisiones inmediatas.

Entendera también que nada de esto
se puede hacer por teléfono y mucho
menos a través de un correo electrénico.
Sin embargo, ese es otro tema intere-
sante, al que le dedicaremos espacio y
tiempo en otra ocasion.

(COMO CALCULAR LOS INDICES?

En muchas ocasiones estos indices
pueden ser similares; sin em-
bargo, dependera de cada
pais, de las costumbres y

garantizar resultados acertados (reco-
mendamos actualizarlos al menos una
vez por aino).

1- Comenzaremos por las cotizaciones
que la empresa haya realizado en los
ultimos tres anos. Las clasificaremos
en tres grupos: proyectos grandes, me-
dianos y pequefios. Estos ultimos los
descartaremos: s6lo trabajaremos con
los medianos y grandes. Incluiremos
todas las cotizaciones hechas por la
empresa, no sélo aquellos clientes
reales con los cuales se haya hecho
contrato. De esta manera, la base es-
tadistica serd grande y suficiente.

Un indice expresa la relacion numérica existente entre dos
cantidades. En seguridad electrénica, esos indices nos
ayudan a cuantificar costos aproximados en base a datos

cesario continuar.
Vamos a dar aqui otro consejo de oro:

forma de trabajo del area
constructiva. Por lo tanto, lo

en el momento en que se pronuncia el
valor aproximado surgido del célculo
rapido del sistema, es importante mirar
al cliente y observar detalladamente la
reaccién ante la cifra pronunciada. En
muchas ocasiones, aunque el cliente
diga una cosa, su expresion corporal,
que representa el 55% de la comunica-
ciéon humana, puede decir otra. Todo
profesional en ventas debe tener co-
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mejor es tener varias formas
distintas de cotizar comple-
mentadas con muchas es-

que el usuario ya posee.

tadisticas y analizar el com-
portamiento del gremio en
cada sitio.

Nos anticiparemos a comentar que
el proceso para identificar y calcular
los indices es tedioso, repetitivo y muy
dispendioso, pero debe hacerse para

2- Deberemos clasificar también la
complejidad del proyecto: alta, mediana
0 baja complejidad. Por ejemplo, baja
complejidad seria un edificio de oficinas,
en donde se sabe a qué hora entran y
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salen las personas, por donde deben
entrary saliry qué actividades rutinarias
realizan. Por otro lado, un proyecto de
alta complejidad podria ser un hospital
o un aeropuerto. Un shopping, por
ejemplo, podria ser de complejidad
media.

3- De cada cotizacién extraeremos
los subtotales de cada subsistema, in-
cluyendo la infraestructura (caferias,
cableado, espacios, etc.).

4- En una hoja de calculo (como el
Excel, por ejemplo) tabularemos los
resultados extraidos. Daremos nombre
a 3 columnas segun el tamafo del pro-
yectoy para cada uno de ellos, en otras
3 columnas, los dividiremos por com-
plejidad (en total seran 9 columnas).
En 5 0 mas filas ubicaremos cada sub-
sistema. El resultado serd una matriz
de 45 celdas.

5- Sacaremos el promedio aritmético
para cada celda (sumar las cifras y
dividir por el nimero de cifras sumadas),
de todos los subtotales que clasifiquen
en esa celda, segun las cotizaciones.

6- Para cada proyecto incluido debe-
mos averiguar el drea cubierta en m?y
el costo final del proyecto para el que
cotizamos los equipos de seguridad
electrénica. Esta suele ser la etapa mas
demorada, porque no todos los datos
son faciles de lograr.

7- Incluiremos los datos recabados
como filas en la parte inferior del cuadro,
clasificando el proyecto segun lo acor-
dado. En estas celdas también podemos
incluir la media aritmética de los valores
de cada proyecto.

8- Finalmente, sélo queda evaluar y
analizar las cifras para generalizary en-
contrar un valor promedio para cada
subsistema por m? (dependiendo de
la complejidad y tamario del proyecto).
Estudiando estos numeros, también
podremos encontrar un valor promedio
del costo que representa cada subsis-
tema respecto al total del proyecto.

Insistimos en que estos datos pueden
ser dificiles y tediosos de conseguir,
pero es importante hacerlo. Asi pode-
mos contar con una herramienta es-
tupenda y 4gil que nos permitira ser
mas eficientes y estar siempre un paso
adelante de la competencia.

El calculo de indices de costos de un sistema
integral de seguridad y su incidencia en el
costo total de una obra es una herramienta
util para ofrecer un servicio profesional.

En algunas empresas, esta labor se
hace de forma automatica y rutinaria,
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basandose en un software de gestién
comercial, tipo CRM o similar. De esta
manera, los indices son actualizados
continuamentey se tienen las tenden-
cias estadisticas en cada temporada
del afo. Esta es una excelente forma
de dar pasos alin mas seguros y mini-
mizar el riesgo inherente de la cifra.

EJEMPLO DE INDICES

Parailustrar lo que hemos desarrollado
en el punto anterior, y sélo a manera
de ejemplo, daremos tres datos que

2- Elvalor por m2de todos los sistemas
electrénicos de seguridad puede variar
entre USD 30 y USD 90 dependiendo
de la complejidad del proyecto.

3-El peso del costo de cada subsistema
dentro de la totalidad de un sistema
de seguridad electrénico depende de
cada necesidad, pero generalizando y
promediando segun estadisticas de
2012, podemos dividirlo asi: CCTV 29%,
acceso 26%, incendio 18%, infraestruc-
tura 14%, intrusién 8% (sin perimetro)
e integracion 5%.

Costo proporcional de cada subsistema en un Sistema de Seguridad

® Intrusion

® Incendio

1 Accesos

m CCTV

u Integracion

® Infraestructura

96,55 %

Incidencia porcentual de los Sistemas de seguridad en el costo de una obra

¥ Seguridad electronica

¥ Arquitectura e ingenieria

han sido comprobados por algunas
empresas en varios paises latinoame-
ricanos:
1- El valor promedio de todos los
sistemas electrénicos de seguridad
(incluida la etapa de disefo, supervi-
sién, infraestructura y equipos para
CCTV, alarmas y control de acceso) es
aproximadamente un 3,5% del valor
total de un proyecto completo a nivel
arquitecténico y de las demds inge-
nierias.

Recordemos que los costos y valores
expresados como indices y tarifas son
solo una referencia a manera de ejem-
plo. Es indispensable que cada empresa
haga los andlisis basados en sus propias
estadisticas para lograr indices certeros
en su ciudad y bajo sus normas.

EJEMPLOS PRACTICOS

Veamos como aplicar estos indices
con dos ejemplos:
- Un cliente que dice que va a construir
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un centro comercial de 15.000 m?y
quiere que cotizar el sistema de de-
teccion de incendios. Para responder
la consulta, podemos seguir el si-
guiente proceso:

1- Clasificar al centro comercial como
un proyecto de complejidad media
baja. Basandonos en el segundo indice
del apartado anterior, los extremos de
cotizaciéon van de USD 30 a USD 90.
Para un proyecto de complejidad media
baja usaremos un indice de USD 45
por m?,

2- Segun el tercer indice, sabemos
que un sistema de incendio representa,
aproximadamente, el 18% de la totali-
dad delos sistemas de seguridad elec-
tronicos.

3- Realizamos entonces la siguiente
operaciéon matematica: 15.000 m? x
USD 45 x 0,18 = USD 121.500. Asi, po-
demos comunicarle al cliente que el
sistema rondara los 120.000 délares,
pero que para tener un valor certeroy
detallado se debe hacer un estudio y
disefio profesional. Vemos asi la gran
diferencia que hay en la respuesta al
contar con los indices adecuados.

- Usted va a visitar a una empresa cons-
tructora y le informan que desean
construir un hotel de 5 estrellas. Aun
no tienen planos arquitecténicos de-
finitivos pero si saben que quieren
que cuente con todos los sistemas
de seguridad.

1- Al no tener un valor exacto del rea
a cubrir, la pregunta inicial debe ser, en-
tonces, cual es el presupuesto total para
el proyecto. En este caso, la respuesta
hipotética es que estiman que rondara
los 30 millones de délares.

2- Por la informaciéon vertida en el
primer indice del apartado anterior,

sabemos que todos los sistemas de
seguridad representan, aproximada-
mente, el 3,5% del costo total del pro-
yecto.

3- Hacemos la operacion matemadtica:
USD 30 millones x 0,035 = USD 1,050
millones. Entonces podemos respon-
derle a quien consulta que lainstalacion
de los sistemas de seguridad, incluyendo
equipos, caferias y gastos asociados,
rondard el millén de ddlares. Como
siempre, debemos aclarar que, para
lograr un valor certero y detallado,
debe hacerse un estudio y disefio pro-
fesional.

Al decir la cifra es importante mirar y
analizar al cliente; sélo asi sabremos,
interpretando correctamente la reac-
cion, si podemos seguir adelante con
el proyecto o si se debe cambiar la es-
trategia. Y todo esto en menos de 20
segundos, demostrando profesiona-
lismo, seriedad y experiencia pero, prin-
cipalmente, sin invertir recursos de in-
genieria, en disefos rapidos, infruc-
tuosos y poco profesionales.

SIGUIENTE ETAPA

Una vez que el cliente conoce el costo
estimado del sistema y desea seguir
adelante, la etapa siguiente es realizar
los estudios y el disefio profesional del
sistema de seguridad. Esta etapa tam-
bién tendra un costo; por lo tanto, esta
segunda cotizacién no debe ser de su-
ministro de equipos y mano de obra,
sino de labores de consultoria espe-
cializada que de manera profesional y
detallada indicaran las especificaciones
y costos reales de un sistema que sa-
tisfaga las necesidades del cliente.

Esta etapa puede ser realizada por
aquellos integradores de seguridad
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electrénica que cuentan con la expe-
riencia necesaria y el personal profe-
sional capacitado. También se puede
subcontratar o recomendarle al cliente
a quién contratar para esa etapa. En
cualquiera de los casos, se demostrara
amplia experiencia en el gremio y el
cliente debe notar el profesionalismo,
ya que asi incrementard la confianza
en laempresa.

CONCLUSIONES
- Debemos evitar hacer cotizaciones
basadas en disefos incipientes, de-
masiado generales y poco profesio-
nales, porque estariamos engafiando
al usuario final y perderiamos credi-
bilidad. Es necesario conocer las ver-
daderas intenciones de nuestro com-
prador.
Los estudios y disefios profesionales
se deben cobrar.
Debemos esforzarnos por calcular in-
dices basados en nuestras propias es-
tadisticas. Esta tarea nos ayudard a
dar unarespuesta inmediata y lo mas
aproximada posible del valor de los
diferentes sistemas de seguridad elec-
tronica.
Para los proyectos pequefos aplica
el método descripto. Como el disefio
detallado es mucho mas rapido y
sencillo, hay menos riesgo al hacer la
propuesta basada en visitas y estudios
reales. Asi que, para proyectos muy
pequenos, podemos seguir“regalan-
do” el disefio basico.
El método explicado también puede
aplicarse al resto de redes electrénicas
para comunicaciones, automatizacion,
audio, video, control y demas ele-
mentos electrénicos en una edificacién
moderna.m
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Localizacion en tiempo real

Aplicar un sistema RTLS en instituciones, publicas o privadas, puede prevenir la pérdida de activos y

contribuir ala salvaguarda de las personas en casos de crisis o emergencias. De qué se trata y qué ofrece

un sistema de estas caracteristicas.

Mohsen Hekmatyar
Director de ventas de
Elpas - Tyco Security Products

H ay una necesidad cada vez mayor
de hacer seguimiento en tiempo

real de objetos y personas dentro de
un edificio o area geogréfica determi-
nada. Mediante el empleo de radiofre-
cuencia (RF) o tecnologia inaldmbrica y
un sistema de etiquetas activas o pasivas,
ya es posible localizar personas o activos
cuando sea necesario.

Los sistemas de localizacion en tiempo
real (RTLS segun sus siglas en inglés),
desarrollados a fines de los afos ‘90,
siguen evolucionando, tanto en sus
aplicaciones como en la tecnologia
con la que funcionan. Establecer qué
tipo de sistema RTLS es mejor en una
determinada situacion depende, en
gran medida, del valor del activo en
cuestion y del propésito con el que se
realiza el seguimiento. Por ejemplo,
percibimos de manera muy diferente
el valor de un stock de toallas de papel
y el de una notebook que contiene in-
formacién altamente confidencial. Por
lo tanto, implementaremos procedi-
mientos diferentes para hacer el se-
guimiento de ambos objetos.

Una etiqueta de identificacién activa
aplicada en la notebook nos dice no
s6lo donde se encuentra este objeto
dentro del 4rea de seguimiento, sino
también si alguien esta tratando de
manipular la etiqueta para intentar ro-
barla. Si bien las toallas de papel tienen
un valor monetario, constituye un activo
en una situacion de riesgo mucho me-
nor que la notebook; en consecuencia,
es posible hacer un seguimiento menos
costoso del stock empleando una eti-
queta pasiva.

La pregunta, entonces, es: ;qué es
necesario tener en cuenta cuando estd
en juego la seguridad personal? En
este tipo de situaciones es necesario
aplicar un conjunto de estandares atin
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mdas elevados que empleamos para
proteger los activos que se rastrean
con la tecnologia de identificacién por
radiofrecuencia (RFID) activa.

A continuacién, ofrecemos cinco bue-
nas practicas para la implementacién
de un sistema RTLS, que tiene reper-
cusiones en la seguridad personal.

RED ESPECIALIZADAY

DE ALTA DISPONIBILIDAD

Una respuesta rapida es fundamental
en situaciones que comprometen la
seguridad personal. Los diversos hechos
de violencia en instalaciones publicas
y privadas que dejan como saldo tragico
la pérdida de vidas nos recuerdan que
cada segundo cuenta. Cuando se im-
plementa un sistema RTLS para rastrear
el paradero de una persona en crisis 0
peligro, es fundamental contar con
una red especializada y de alta dispo-
nibilidad.

Una red de este tipo garantiza que la
informacion se transmita de manera
confiable en todo momento, sin la in-
terferencia de datos provenientes de
actividades que no son urgentes. La red
canaliza lainformacién que proviene de
distintos departamentos y dispositivos,
incluidas las etiquetas del RTLS. Sobre-
cargar la red con datos provenientes de
varias fuentes que compiten por el acceso
puede provocar un choque, como re-
sultado del cual se produce un retraso

en la transmision de datos fundamentales
y urgentes. Es decir, si todos los datos se
estan ejecutando en la misma red, un
profesor que estd descargando video
para una clase, por ejemplo, puede estar
en la misma red que estd atendiendo el
sistema RTLS. Asi, cualquier retraso en
la transmision puede afectar profunda-
mente el desenlace de situaciones de
emergencia, como cuando una persona
presiona un botén de panicoy se necesita
esa informacion para localizarla de in-
mediato.

PLATAFORMA MULTIAPLICACION

Aunque en un primer momento una
institucion, publica o privada, pueda
decidir que solamente estd interesada
en el seguimiento de los activos fisicos,
con el tiempo su interés puede expan-
dirse e incluir el seguimiento de per-
sonas a través de credenciales con tec-
nologia RFID o sistemas de seguridad
con un componente RTLS. Para la pla-
nificacion a largo plazo, es recomen-
dable seleccionar un sistema que ofrez-
ca la posibilidad de incorporar aplica-
ciones segun la necesidad, con el fin
de ahorrar tiempo y costos.

Invertir desde el primer momento en
una plataforma multiaplicacién hace
que la instalacién fortalezca la infraes-
tructura existente. El hecho de tener
multiples proveedores con diferentes
configuraciones de sistemas puede
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causar interferencias entre los sistemas
y representar costos y gastos adicionales.
En lugar de adquirir dos sistemas se-
parados que pueden interferir entre si
en la red o requerir configuraciones
patentadas, hacer una inversion inicial
en una plataforma multiaplicacion per-
mitirfa, por ejemplo, implementar a fu-
turo, en un hospital o una escuela, un
programa de monitoreo de pacientes
o alumnos.

Del mismo modo, las instituciones
suelen tener la necesidad de hacer se-
guimiento de activos que es posible
atender con el paso del tiempo. Contar
con una plataforma multiaplicacién
puede ayudar a la institucion a evitar
la inversion en varios servidores indi-
viduales e infraestructura redundante.

INTEGRACION CON OTROS SISTEMAS

La preservacion de la proteccion y la
seguridad personal es lo mas impor-
tante de las aplicaciones en instalaciones
publicas. El sistema debe funcionar
con distintas comunicaciones, no sélo
a través de la estacion de trabajo con-
vencional. En caso de una emergencia,
el personal de seguridad debe tener la
posibilidad de rastrear a las personas e
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incluso la propiedad a través de sus
dispositivos moviles y ofrecer servicios
de mensajeria a través de diversas tec-
nologias, entre ellas, mensajes de texto,
buscador de personas, intercomuni-
cadores y correo electrénico. El sistema
debe estar disefiado para respaldar
este nivel de interoperabilidad.

Ademés, la integracion de video tam-
bién esimportante, sobre todo cuando
se estd rastreando a una persona que
se encuentra en una situacion de co-
accion. Tener la posibilidad de recibir
una llamada de emergencia, localizar
a esa personay luego hacer que la ca-
mara de seguridad integrada muestre
su ubicacion y situacion actual forma
parte fundamental de un sistema de
preservacién de la seguridad personal.
De la misma manera, el sistema también
requiere la integracion de video cuando
se emplea como herramienta para efec-
tuar un analisis posterior a los incidentes,
con fines judiciales.

FUNCIONALIDAD EN INTERIORES

Y EXTERIORES

En general, las instalaciones de una
reparticion publica o empresas cuentan
con espacios al aire libre, como parques,
estacionamientos, patios y senderos
entre los edificios. Todos ellos requieren
proteccion: los incidentes que com-
prometen la seguridad personal pueden
ocurrir en el exterior de un edificio que
estd equipado para el seguimiento con
RTLS. Contar con un sistema funcional
en los espacios exteriores es importante
para expandir la capacidad de protec-
cién. De aqui la importancia de elegir
un sistema que no dependa exclusi-
vamente de una tecnologia que tenga
una funcionalidad limitada en exterio-
res.

Todos los componentes del sistema
RTLS deben estar disefiados para so-
portar los elementos caracteristicos de
la zona geografica en la que estén ins-
talados, como el frio extremoyy la nieve
o la alta humedad, el calor y la lluvia.
También debe garantizarse que la in-
fraestructura respaldara el sistema cuan-
do ocurran cortes de energia, lo cual
puede implicar la instalacién de energia
solar o de torres de microondas en
lugar de un sistema cableado.

En instalaciones que presentan un
disefo abierto y amplio, el sistema
RTLS debe tener la capacidad de trabajar
con su propio perimetro invisible (en
lugar de barreras fisicas reales) o de
ayudar a minimizar el nimero de ba-
rreras necesarias.

ESTACIONES DE ENCUENTRO

Cuando ocurre una emergencia, se re-
quiere que los ocupantes del edificio se
relinan en un area designada, conocida
como punto de encuentro, para que
los socorristas sepan quiénes (o por lo
menos cuantas personas) siguen en si-
tuacion de riesgo dentro del edificio.

Un sistema RTLS debe brindar respaldo
a las respuestas ante emergencias, ofre-
ciendo el reporte de los individuos que
aun se encuentran en la propiedad. En
un edificio publico, por ejemplo, se
puede dotar a cada persona de una
credencial habilitada para RTLS que
permita a los operadores del sistema
registrar rdpidamente la llegada de esa
persona a un determinado punto de
encuentro. Una veza salvo, el individuo
en cuestion puede informar a los so-
corristas sobre alguna persona que
esté desaparecida o que no haya con-
currido a ese lugar.

Los costos que implica dotar a cada
persona con una credencial habilitada
para RTLS se pueden solventar si una
institucion utiliza el RTLS para distintos
fines (como el control de acceso) o si
lo usa en conjuncién con un sistema
de punto de venta para alimentos. In-
cluso si surgen preocupaciones acerca
de la privacidad o quejas por el segui-
miento continuo, es posible seleccionar
sistemas RTLS con opciones de bloqueo
del seguimiento regular y, en cambio,
utilizarlos sélo en caso de que ocurra
una emergencia.

A medida que aumentan los usos del
RTLS, las ventajas de invertir en un
sistema de estas caracteristicas se hacen
mas evidentes. Conforme continta la
evolucién de los sistemas RTLS, gracias
alos avances tecnoldgicos, el andlisis de
estas mejores practicas ayudara en la
seleccion del RTLS idoneo para preservar
la seguridad e integridad personal. m



SISTEMAS DE CONTROL DE ACCESO

MC400

DCM SOLUTION, principal fabricante de equipamiento para sistemas de control de
acceso, ofrece una linea completa de productos para asistir a distribuidores e integradores
a mejorar las soluciones de seguridad y hacer crecer su negocio.

Para més informacion visite WWW.dcm.com.ar B M
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Expanda su negocio de monitoreo de manera eficiente y rentable
SoftGuard SmartPanics multiplica la proteccion que usted le brinda a sus dientes, aprovechando al maximo
las capacidades nativas de sus telefonos celulares.

Envio de alertas

SOS - Fuego - Asistencia
desde smartphones a toda
horay en cualquier lugar

Disponible para:

& Multiplica controles & Simplifica las operaciones & Agiliza los procedimientos


www.softguard.com

IP-8000 Pocket VUpoint de Risco

Receptor IP de Alonso Hnos. Videoverificacion en tiempo real

l": Alonso Hnos. Alarmas
- .

s info@alonsohnos.com
‘ L = 7 www.alonsohnos.com

HlSl:gh, Risco Group
—_—

www.riscogroup.com
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El receptor de comunicaciones de alarmas IP-8000 VUpoint es la revolucionaria solucion de videoverificacion
Pocket es un dispositivo con una alta capacidad de en tiempo real de RISCO Group, la cual integra a la per-
procesamiento de datos que permite la recepcion de feccion las cdmaras IP dentro de los sistemas profesionales
eventos a través de una conexion Ethernet. La transmision de seguridad que ofrece la marca. Esta solucién, basada
segura de datos, sin pérdidas de paquetes de informacién, en RISCO Cloud, ofrece un alto nivel de seguridad y vi-
es clave en los sistemas de monitoreo: el IP-8000 Pocket deovigilancia en tiempo real tanto a las centrales de
asegura dicha transmisién y mejora el rendimiento del monitores como al usuario final.
software de administracion de cuentas. Con VUpoint, los usuarios pueden ver en tiempo real

Gracias a su potente procesador, el IP-8000 permite i- sus instalaciones mediante grabaciones de video de
berar recursos de procesamiento al software de monitoreo hasta 30 segundos a través de la aplicacion intuitiva
y, de esta manera, alivianar el trabajo de la estacion para smartphones iRISCO de RISCO Group. La transmision
base. El receptor toma el control absoluto de todas las puede verse en respuesta a cualquier detector o evento
supervisiones de los paneles de alarmas que estan re- (alarma del detector, alarma de panico o desarmar el
portando, ya sea via GPRS o Ethernet, y sélo le entrega sistema por cédigo), proporcionando una mayor sen-
al software las condiciones de fallas y restauraciones. sacion de seguridad y tranquilidad. Ademads, permite a

El receptor es compatible con los protocolos Alonso2 las estaciones de monitoreo una forma sencilla de
y Alonso SIA, con y sin encriptacion. Basado en una PC verificar las falsas alarmas, proporcionando asi un ahorro
industrial compacta, posee salidas tanto serial como IP €n recursos y en visitas innecesarias a las instalaciones.
que son compatibles con el protocolo Sur-Gard. VUpoint se integra con los sistemas profesionales de

La instalacion no requiere grandes espacios fisicos y seguridad de Risco Agility3, LightSYS2 y ProSYS Plus.
su configuracion es extremadamente sencilla: en pocos
pasos el receptor comienza su trabajo de recepcion. BENEFICIOS
Este producto ofrece una solucién inmediata a la hora - Posibilidades ilimitadas para transmitir los eventos
de monitorear cuentas que provengan de los paneles de mediante video en tiempo real.

Alonso Hnos. (A2K4-NG o A2K8) conectados a un IP-400 - Capacidad ilimitada de control, en cualquier lugar y
oun G2K8. en cualquier momento.

El IP-8000 Pocket forma parte de la familia de productos - Numeroilimitado de camaras IP, lo cual aumenta la se-
recientemente presentados por Alonso Hnos., que incluye guridad e incrementa el potencial beneficio de los
el comunicador G2K8 y la aplicacion Alarm Control. instaladores.

- Potencial ilimitado para los instaladores, ya que pro-

CARACTERISTICAS porciona una conexién simple a la instalacion.

» Memoria RAM de 512 Mb DDR3.
- Unidad de almacenamiento: 4 Gb 8-bit eMMC on CAMARAS IP DE RISCO GROUP

board flash storage. La gama profesional de cdmaras IP de RISCO Group,
« Memoria SD 4/8 Gb. junto con los sistemas profesionales de seguridad
-Video 3D con acelerador grafico. basados en el RISCO Cloud, proporciona una completa
- NEON floating-point accelerator. solucién plug&play de videoverificacién, tanto para ins-
« 2x PRU 32-bit microcontrollers. m talaciones residenciales como comerciales. m
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/> bykom

Software para monitoreo de alarmas
y logistica satelital de vehiculos.

solucién mévil que permite transformar un smartphone en
un dispositivo localizador de personas, con funcionalidades
avanzadas tales como:

Generacion de posicion
.

Alertas de pénico / emergencia médica/ incendio

Acceso sequro domiciliario y respuesta.
e

Servicios parametrizables
(asistencia mecénica, logistica, control de guardias, servicios técnicos, supervisién de vendedores)

Fotoverificacién desde el Smartphone

QNBEEAN

Av. Colén 3037 7" - Mar del Plata - 7600 - Tel. (54 223) 495-8700
www . bykom.com.ar - infogbykom.com.ar
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" Marketing

Refranes aplicados al marketing

En esta seccion alguna vez destacamos la espiritualidad y el desarrollo emocional del vendedor como

un factor de éxito en el marketing. Hoy ofrecemos otra mirada de la formacién profesional: veremos

cémo los refranes populares encuentran paralelismos en una accién o plan de ventas.

Lic. Augusto Diego Berard
a.berard@pampamarketing.com

Existe un vinculo entre los refranes
populares y los negocios? Los re-
franes son expresiones que se trans-
miteny retransmiten a través del tiempo,
que marcan la personalidad y com-
portamiento de aquellos que los reciben
y asimilan desde nifos. Estas expresiones
amenudo esconden sabiduria, permiten
distintas interpretaciones o lecturas y
pueden aplicarse en situaciones coti-
dianas o en el &mbito empresario. En-
tonces, ;como utilizan la sabiduria de
los refranes los lideres de empresas?
Los padres les dan ensefianzas a los
hijos con frases y ejemplos que los
guiaran a lo largo de su vida; la educa-
cién y creencias inculcadas en los pri-
meros afnos de vida de toda persona
lo condicionan, para bien o paramal, a
lo largo de toda su existencia. Los lideres
empresarios y emprendedores han sido
influenciados por sus padres y por las
experiencias vividas durante su infancia.
Los refranes son parte de esas expe-
riencias e influencias. Es, entonces, muy
interesante detenerse a pensary refle-
xionar sobre todos aquellos refranes
que hemos escuchado reiteradamente
y que han llegado a marcar, de manera
consciente o inconsciente, nuestro com-
portamiento.
Los pensamientos pueden cambiarse.
Y si detectamos pensamientos o cre-
encias falsas o dafinas, podemos cam-

biarlos y eliminarlos de nuestra mente.
Contar con la ayuda de terceros puede
colaborar para detectar esas creencias
absorbidas y eliminar aquellas que nos
afectan. Elmundo cambia; y para poder
sobrevivir y triunfar, hay que adaptarse
a los cambios rapidamente. Sin em-
bargo, el trabajo de cambiar requiere
esfuerzo y voluntad.

Algunos refranes de la cultura popular
pueden servir para ejemplificar las ap-
titudes, consideraciones y necesidades
que los empresarios y sus empresas
necesitan para crecer. Otros buscan
eliminar algunos conceptos que se
traen al mundo de los negocios desde
otros ambitos; aqui, un repaso sobre
algunos de ellos.

REFRANERO POPULAR

Se juntaron el hambre y las ganas de
comer: para que un negocio sea exitoso,
deben cruzarse y juntarse las curvas
de lademanda con la de la oferta.”De-
manda”y “oferta” representan, en este
caso, el hambre y las ganas de comer.
Saber descubrir qué necesita el mer-
cado, en qué momento y qué precio
aplicar son algunas de las variables
que hacen que la oferta se cruce con
la demanda. Y en ese punto de cruce
es que se produce la venta e ingresa
dinero en la empresa.

Mas vale pajaro en mano que cien
volando: las metas y objetivos deben
ser realizables y medibles en el tiempo.
Es muy importante ser realistay aplicar
el sentido comun al momento de pro-
yectar. Es mejor ganar un poco de algo

ESTRATEGIAS DE MARKETING

Pera vender més y mejr

que el ciento por ciento de nada. Mu-
chas decisiones empresarias dependen
de esta realidad y los lideres con expe-
riencia suelen aplicarla para la toma de
decisiones. Las empresas siempre tienen
una capacidad productiva limitada frente
a un mercado global que crece afio a
ano: desear captar una amplia porcion
del mercado puede hacer que se pierda
todoy que no se llegue a buen puerto.
Saber aceptar las propias limitaciones
permite aprovechar los recursos y crecer
paso a paso.

s a.berard@pampamarketing.com




OFREZCA A'SUS CLIENTESEL CONTROL TOTALS

DELAFLOTADEVERICULOS EN TIEMPO)REAL

Desde cualquier computadora, celular o Tablet, usted tiene el control ON-LINE!

Visualizacion on-line las 24hs y status de encendido, detenido o en movimiento

Informe instantaneo de: histarico, trayecto recorrido, ruta, velocidad, km, paso por drea
restringida, mantenimiento vehicular, telemetria, comandos, alertas y eventos

Alertas de exceso de velocidad, apertura de puertas y entrada/salida en dreas restringidas
Control de gasto por vehiculo

ldentificacion del conductar

Visualizacidn e histdrico en Smartphones con Android o 105
Creacidn de puntos de referencia (interés) y. ruta

Control del buen manejo del vehiculo por medio del Driver Behavior
Permite pulsador de panico y blogueo del mator via Web o SMS
Alertas de eventos en la pantalla de su PC y via mail

Software personalizado -
Multiprotoloco: trabaja con las principales marcas de hardware del mercado

® 00000000

www fulltimeargentina.com.ar

R 11 4568 3723


www.fulltimeargentina.com.ar

ALARMAS DOMICILIARIAS

Consulte en www.gte.com.ar, nuestra linea de accesorios



www.gte.com.ar

Conectando Soluciones

Tecnologia de avanzada.
Equipos robustos y versatiles .

Soluciones en logisticas vehicular.

Administracidn y Ventas: Echeverria 1515 7° B- (C1428DQ5) - C.AB.A - Argentina - Tel: +541 1 4896.0060/006| - www. gte.com.ar
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No por mucho madrugar amanece
mas temprano: el factor del tiempo es
central para cualquier proyecto. Cada
cosa tiene su lapso de maduracién y
solo el paso del tiempo permite alcanzar
los objetivos. No se puede apurar ni
tampoco pretender conseguir algo por
lo que no se ha trabajado alo largo del
tiempo. Un producto, una carrera uni-
versitaria, experiencia en el mercado,
no se pueden alcanzar en un solo dia.
Hay que ser paciente y sabio para en-
tender que todo lo que tiene que llegar
va a hacerlo si dejamos transcurrir el
tiempo indicado.

Preguntando se llega a Roma: llegar
a conocer en detalle la necesidad del
cliente o consumidor consiste en inves-
tigar y hacer las preguntas correctas.
Saber preguntar nos permite conocery
descubirir la realidad. Es muy importante
que el lider pregunte a sus colaborares
sobre el trabajo que estan realizando, si
estan conformes o no. Preguntar genera
informacion, presenta otros puntos de
vista y ayuda a corregir desvios de ser
necesario. Los clientes también pueden
ser consultados sobre el producto o
servicio que necesitan o estan adqui-

riendo. Con esa valiosa informacién es
que se logra llegar a la meta.

El saber no ocupa lugar: dos seres
humanos se diferencian por lo que sa-
ben o dejan de saber.

El aprendizaje, la incorporacion per-
manente de nuevos conceptos, hace
que podamos avanzar en laviday desa-
rrollar plenamente todas nuestras ap-
titudes. El cerebro humano es un disco
rigido que necesita ejercicio e infor-
macion de calidad para poder desarro-
llarse; si no se utiliza y ejercita, se atrofia.
Los cerebros “ejercitados” asimilan los
cambios con mayor rapidez y perciben
lo que otros no logran percibir. Estudiar
de por vida e incorporar nuevas viven-
Cias y conocimientos permiten una
vida plena.

No todo lo que brilla es oro: el proceso
de toma de decisiones se basa en
tomar riesgos e invertir para lograr be-
neficios. Hay caminos engafosos que,
a pesar de su buena apariencia, pueden
llegar a conducir al fracaso; es por esto
que el conocimiento cabal de todo
proyecto es clave para saber si adoptarlo
o no. El empresario sagaz debe poder

aprovechar su experiencia e intuicion
para separar las verdaderas oportuni-
dades de aquellas que no lo son.

Nadie es profeta en su tierra: la glo-
balizacién de los negocios exige salir
al mundo y conquistar nuevos territo-
rios. Las empresas locales tienen limitado
su crecimiento: si no se expanden por
el mundo y forman alianzas globales,
corren el riesgo de desaparecer. Hay
empresas que en su pais de origen tie-
nen un crecimiento pobre o limitado
y, al salir al mundo, son un éxito rotundo.
Los desconocidos carecen de precon-
ceptos sobre lo nuevo. Esto brinda la
posibilidad de reformular los negocios
y lanzarlos en nuevos mercados, ase-
gurando su éxito. m
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= Cables para Porlero & Intercomunicador
* Cables Telefonicos para Interior

* Cables Telefdnicos Sublemréneos

= Cablas Telefonicos Con Portante Liviano
= Cables Telefonicos con Portante Pesado

v

J‘lj.i

www.dazconductores.com.ar
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* Cables para Instalacidn Interna

= Cable Exterior de Distribucidn o Fachada
* Alambre de Bajada Telefénica

* Alambres para cruzada

» Cable Coavdal da 50 Ohms

* Cable Coaxial de 75 Ohms

= Cable UTP para Interior

+ Cable UTP para exterior

* Multiconductores Blindados

* Cables para sistemas da incendio
= Especiales
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MONITOREO

TE AYUDAMOS A COMENZAR UN GRAN NEGOCIO
INGRESA AL MONITOREO MAYORISTA DE CASAS Y VEHICULOS
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I Soft mayorista l
+ Acceso remolo onfine - Accese webdealers FRO .

RASTREADORES COMPATIBLES CON

Inaumos mavarista

Somos importadores directos
* Personalizacikin para usuarios finales con su logo * Proveemnos kits complelos de alarmas domicilanias
+ Rapartas via mall da los sventos diarios + Fachers GPS-GSM para vehiculos particularas
+ Lineas telofonicas exclusivas para monftareo = Tachers especiales para camiones y utiftarios
+ Moniforeo por intemat TCP/IP - GPRS - GSM - SMS

» Comunicadores telefdnicos de witima generacian
= Videoverificackin de alarmas monitoreadas « Receptoras IP / NTCOM

TARIFA PLANA COBERTURA NACIONAL BONIFICACIONES

0800-222-0919  www.alesat.com.ar info@alesat.com.ar


www.alesat.com.ar

cybermapa

a) Street

Trabajamos. Innovamos.

Hacemos. que lo complejo, sea sencillo.
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Comience su negocio con una minima inversion
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ESTACION DE CARGA

Fike / M Fike en Argentina

Sisimmas de Bagurided

ADMINISTRACION ¥ VENTAS PLANTA INDUSTRIAL
Pasco 765, C1219ABE Cachi 774 / 776, C14370ZF

CABA, Argentina CABA, Argantina

Tel: +54 11.4122-1000 Distrito Tecnoldgico

Fax: 454 11.4122-1010 Tel: +54 11.4122.1080
centry@centry.com.ar extincion@centry.com.ar
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CESEC

CAMARA DE EMPRESAS DE SEGURIDAD ELECTRONICA DEL CENTRO

Boletin Institucional - Aflo 6 - N° 21 - Mayo 2015

Renovacion de autoridades

La cadmara llevé a cabo
la renovacion parcial de
autoridades, segtin lo
establece su estatuto
social. Los nuevos

compromisos.

Para fortalecer los lazos
entre los asociados,
CESECrealizé una
reunion de
camaraderia.

Con el fin de cumplir con lo establecido en los esta-
tutos sociales, la cdmara tiene el agrado de informar
que el pasado miércoles 8 de abril se llevé a cabo exi-
tosamente la Asamblea General Ordinaria corres-
pondiente. Conté con la asistencia de un impor-
tante nimero de asociados interesados en conocer
el trabajo llevado a cabo durante el tltimo afo y dis-
puestos a cooperar con la labor de la gestion de la
nueva Comision Directiva.

COMPROMISOS

La Comisién Directiva asume con el compromiso
de continuar trabajando arduamente para el forta-
lecimiento del sector en pos de cumplir con los ob-
jetivos pendientes: encarar los retos planteados, lo-
grar el crecimiento continuo de la CESEC, sumar
nuevos integrantes que enriquezcan la labor y po-
der ser participes destacados en relacién con la so-
ciedad, beneficiando a la mayor cantidad de perso-
nas, empresas y organizaciones del dmbito de accion
de la cdmara. Entre los objetivos de la CESEC que la
gestién recién iniciada se propuso desarrollar se
destacan los cursos de capacitacion con modalidad
presencial, el desarrollo de presentaciones de pro-
ductos, el fortalecimiento del convenio con la Fun-
dacion Universitaria de Oficios para lograr el desa-
rrollo de un curso de instalacién de alarmas, la in-
corporacién a la asociacién a mayor cantidad de so-
cios para incrementar nuestra fuerza como equipo
y la participacién mediante presencia y auspicio de

|

eventos relacionados con la seguridad. Es prioridad
también continuar con las gestiones de la Comi-
sién de monitoreo en defensa de las empresas que
desarrollan esa actividad, de los clientes y de la so-
ciedad en general, todo esto con el elevado espiri-
tu de realizar una tarea mas activa y prolifica en be-
neficio de todos. Apostamos al crecimiento de la
camara; y para lograr los objetivos propuestos, invi-
tamos al profesional a participar en equipo en pos
del beneficio de nuestro sector, realizando una ver-
dadera actividad empresarial.

REUNION DE CAMARADERIA

El sdbado 11 de abril se realizé una reunién de ca-
maraderia en la casa de campo de uno de los socios
de la CESEC, jornada que transcurrié de manera
amenay entretenida, con la presencia de varios aso-
ciados y sus familias. Se disfrutd de un hermoso dia
al aire libre y un asado muy bien realizado por un lu-
gareno. En el marco de esta reunion, surgio la idea
de pasar un fin de semana en alguiin complejo turistico
de cabanas. Este plan se encuentra actualmente en
organizacion; daremos mas informacion sobre su re-
alizacién en el préximo nimero.

Agradecemos a todos los asistentes por su partici-
paciény apostamos a estrechar lazos de camaraderia
entre los asociados: que los integrantes de la C&-
mara nos unamos mas alla de las relaciones comer-
ciales demuestra que la institucion crece a diario y
es un indicio de que vamos por buen camino.

Cémara de Empresas de Seguridad Electrénica del Centro - CESEC - Persona Juridica Res. 142 "A"/10
Av. Duarte Quirés 3.950 B San Salvador - CPA X5002APX - Cérdoba Capital - Tel./Fax: 0351-4881121
cesecordoba@gmail.com / cesec@live.com.ar - www.cesec.org.ar
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Tinogosta 2748 (C1417EHH) Buenos Alres - Argenting
Tel.; +54 11 4580 2050
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wwwi.truedigitalsystems.wix.com/truedigital

" TRUE DIGITAL SYSTEMS



www.truedigitalsystems.wix.com/truedigital

Sistemas de monitoreo y grabacion digital Video analitico.
Camaras colorde alta resolucion,
Camaras especiales para vision noctuma.
Camaras P,

Domos, Domos de alta velocidad

Sistemas de control acceso

modulares y llexibles.

Aplicacionas via Red.

Conexidn directa TCP-IP.

Lectoras de proximidad de bajo y largo alcance.
Teclados.

Lectoras biométricas.

Control de acceso vehicular,

Control de Climatizacion: Maguinas
enfriadoras, Unidades de tratamiento de aire,
Fan-coils.

Control de Tableros Eléctricos en general.
Control de lluminacion.

Maonitoreo y manajo de grupos eleclrogenos.
Control y Monitoreo de demanda energética,
Controly monitoreo de Hedes Sanitarios e
Hidraulicas.

Integracion con Sistemas de Sequridad y
Deteccion de Incendio.

Brindamos servicio de mantenimiento Técnico para los Sistemas de Deteccion de Incendio,
Extincidn de Incendio por Agua y Extincién de Incendio por Gas, segiin lo establecidoen la
Disposicion N" 415/ DGDYPC/11 de la CABA, como empresa habilitada por el Registrode
Mantenedores, Reparadores, Fabricantes e Instaladores de Instalaciones

fijas contra Incendio.

Charlona 1351 (C14278YA) - CAB.A.
TellFax: (54 11)4555-6464 - info@{uegored.com
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Empresa Integradora Lider en Innovacion y Tecnologia en Proteccion
contra Incendio, Seguridad, Control y Automatizacion de Edificios Inteligentes
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Sistemas de Deteccion de Incendio
Audioevacuacion y Telelonia de Emergencia.
Soltware de graficos. WebServer.

Detectores de humo multicriterio

Deteccion de humo por Video.
Empresa Ganadora del Premio
Detectores de gases : ISTRIBUIDOE

Deteccion de humo por aspiracion

FURED - Fuego Red S.A. info@ fuegored.com
www.fuegored.com Una empresa del Grupo Securitas
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CEMARA

Ley de Seguridad — 3™ parte

Regulacion de la actividad

Ante la sospecha de un ilicito, derivada de la
recepcién de un evento del sistema de alarma
de un usuario, es obligatorio por ley notificar
ala autoridad policial. Seria entonces de mu-
cha conveniencia para lo planteado cuantifi-
car el gasto que provocan los despachos de los
méviles policiales solicitados por las empre-
sas de monitoreo. De esta manera se resolveria
el mito, descripto en la edicién anterior, de si
existe realmente un gasto que pueda consi-
derarse excesivo cuando se lo compara—asi de-
beria hacerse-con los tributos normales que
ya ingresan al sistema y que deberian desti-
narse, por derecho, para tal fin.

Nuestros célculos, basados en estadisticas
propias y en datos actuales y certeros, indican
que no existe un uso abusivo en cantidad de
eventos de alarma reportados que pueda per-
judicar monetariamente al sistema publico, por
lo que no se deberia crear una tasa especial,
canon, contribucién o tributo adicional con el
fin de justificar el desbalance provocado por
el uso de la seguridad publica.

Por esto, nuestra cdmara se puso a disposicion
de las autoridades publicas de distintas ju-
risdicciones para realizar un analisis y balan-
ce de los gastos del sistema y optimizarlo
brindando nuestra experiencia en el rubro,
ademas de las necesarias estadisticas surgi-
das de nuestras empresas para dilucidar los

datos requeridos. Hacemos mencién nueva-
mente a laimportancia de mantener la conti-
nuidad en este analisis conjunto propuesto:
mas allé de resolver la excesividad o no de un
gasto, el sistema en su totalidad debe apun-
tary sostener la mejora continua en su calidad
y, como resultante, una optimizacién en el
uso de los impuestos y una mejor seguridad
para toda la comunidad.

PROPUESTAS

En una nueva ley que regule la actividad, pro-
piciaremos:

- Que sea especifica, que contemple particu-
larmente la problematica de la seguridad elec-
trénica, distanciada conceptualmente en mu-
chos aspectos de la vigilancia privada (vigila-
dores, custodias, etc.) que nos incluye en su
ley de seguridad por lo incipiente del rubro elec-
trénico y la escasa aplicacion de tecnologias
utilizadas por el sector al momento de su re-
dacciény sancién. Todos coincidimos en que
existe poca similitud y relacién entre equipos
electrénicos y vigiladores: tanto en el accionar
y requerimientos de cada uno como en los
montos de dinero que intervienen en las con-
trataciones entre usuarios y empresas.

- Que sea clara en cuanto a la obligatoriedad
de informar de manera inmediata a las auto-
ridades los eventos recibidos en un centro de

monitoreo, contemplando las dudas que po-
dria haber debido a la naturaleza incierta del
evento mismo. Esto también repercute en los
tiempos de aviso a las autoridades, para lo cual
la ley también debe considerar los filtros ldgicos
que requiere todo evento recibido a fin de no
generar asistencias innecesarias con su con-
secuente costo logistico o sanciones. Debe
replantearse las consecuencias por los avi-
sos de falsas alarmas, ya que es posible mi-
nimizarlas pero no eliminarlas totalmente sin
correr el riesgo de exponerse a sanciones por
no actuar ante un ilicito, lo cual también sig-
nificaria prestar un servicio no acorde a las ex-
pectativas del usuario. En este sentido, tam-
bién deberia contemplar como opcién la po-
sibilidad de que la resolucién de la sospecha
de unilicito sea acordada exclusivamente en-
tre elusuario y la empresa de monitoreo. Has-
ta tanto sea comprobado que existe un hecho
consumado, considerando que existen for-
mas de verificar si el evento recibido por un
operador es real o no (videoverificacion, au-
dioverificacion, mévil privado con verificador
despachado al lugar, etc.), se podria evitar la
intervencion de los organismos publicos. Sien-
do asi, se anularian también los argumentos
que dan origen a las pretensiones de tributos
adicionales basados en gastos excesivos por
despachos policiales.

m Estimados colegas:

Muchos de ustedes habran recibido alglin contacto mediante
una llamada personal desde nuestra cdmara y muchos otros la re-
cibiran en los préximos dias. En CEMARA hemos incorporado es-
pecialistas en comunicacién a nuestro equipo, con el objetivo de
trasmitir las actividades de la cdmara, consultar a nuestros miem-
bros acerca de sus necesidades puntuales y difundir invitaciones
para participar en las diferentes comisiones internas y reuniones
abiertas de la Comision Directiva.

En la cdmara estamos trabajando en la creacion de una base de
datos nacional de empresas de monitoreo con el objetivo de
acercarnos a todos los colegas con los cuales compartimos la mis-
ma problematica. En este sentido, es nuestra intencién contactar

y asociar a las empresas proveedoras tanto de equipos como de
los servicios que nos interesan y consumimos, con el fin de cre-
ar circulos virtuosos que nos beneficien a todos. También reali-
zaremos encuestas de diferentes tipos que daremos a conocer
oportunamente.

Ya tenemos presencia en las redes sociales con cuentas en Fa-
cebook y LinkedIn; se actualizaran periédicamente con conteni-
dos de interés para el sector.

n /pages/Cemara-camara-de-empresas-de-monitoreo-de-alarmas

mCEN\ARA camara de empresas de monitoreo de alarmas




Nueva entrega de la serie en la que tratamos aspectos legales de la actividad, tanto actuales como los previstos a

través de proyectos de modificaciones de leyes vigentes. Seguimos citando controversias surgidas en la aplicacion y
cumplimiento de la ley y analizando distintos aspectos que deberian contemplarse en una futura ley nacional.

-Que sea simple en cuanto a la posible buro-
cracia que pueda generarse por cuantiosos tra-
mites derivados del registro (de altas, bajas,
modificaciones de usuarios, etc.). Debido a que
en la actualidad se los requiere —en forma cri-
teriosa— a empresas de vigilancia privada,
donde si es (til y necesario tener un registro
detallado por las caracteristicas de tal activi-
dad, podria imaginarse y pretenderse como
aplicables también, por estar en la misma ley,
al sector de la seguridad electrénica.

De acuerdo a nuestro criterio, esto no se jus-
tifica por lo engorroso y por lo oneroso para las
arcas publicas el control de los registros y de-
talles varios de los usuarios finales que las em-
presas deben suministrar. Por la cantidad ele-
vada de usuarios, por los montos reducidos de
los abonos involucrados y por lo tipico de su
expectativa de vida corta y altas posibilidades
de modificaciones e intervenciones técnicas a
lo largo de lo que dure el servicio, considera-
mos que, de existir, serfa una estructura bu-
rocratica enorme que no produciria beneficio
alguno.

Por otro lado, si puede ser necesario el regis-
tro del usuario y/o la empresa de monitoreo
convocante cuando exista el requerimiento
de despachos policiales, a fin de analizar a lo

CAMARA DE EMPRES,

largo del tiempo, desde el organismo pblico,
si existe un uso que pueda catalogarse como
abusivo para corregirlo a través de diferentes
métodos.

LA CAPACITACION COMO EJE

La constante capacitacién de todos los inter-
vinientes en los procesos de nuestra actividad
es fundamental y debe estar establecida, re-
gulada y controlada para establecer un mini-
mo necesario.

Debe garantizarse que cualquier ciudadano,
usuario o contratante de un sistema tenga
una expectativa sobre su operatividad que la
ley pueda garantizar como cierta, al tiempo que
debe desalentar a empresarios inescrupulo-
s0s, avidos del mayor lucro posible sin consi-
deraciones de riesgos ni de calidad de servi-
cio.

En el sentido de la mejora y la calidad, desde
nuestra institucién también propiciamos la
implementacién de decretos, reglamentacio-
nes o disposiciones derivadas de la ley de
aquello ya estudiado profundamente en las
normas IRAM, surgido de los andlisis y con-
clusiones plasmados en muchos estandares
especificos y que han sido realizados por di-
versos especialistas de diferentes sectores

AVENIDA BELGRANO

interesados (universidades, empresas pres-
tatarias, compafiias de seguro, entes de de-
fensa del consumidor, policia, entre otros).

PROYECTOS DE LEY

En CEMARA estamos llevando a cabo un pro-
ceso de revision de diferentes proyectos de ley
nacional, algunos de elaboraci6n propiay ya
estudiados en diversas épocas, acondicio-
nandolos a las nuevas necesidades y coyun-
turas con el valioso apoyo de diferentes es-
pecialistas y asesores.

En poco tiempo presentaremos el trabajo pa-
ra que sea considerado, debatido y enrique-
cido por todos los colegas interesados, para
generar asi una propuesta definitiva surgida
del sector mismo, sector que ha demostrado
elevada idoneidad y fuerte compromiso atn
en los momentos en los que no existia regu-
lacion alguna.

Ing. Alberto Zabala
Comisién Técnica CEMARA
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Latin America

|P-in-Action LIVE Medellin

IP UserGroup Latinoamérica organizard por su se-
gunda vez en la ciudad de Medellin, Colombia, su
evento sobre tecnologia en seguridad, IP-in-Action
LIVE, evento que se llevard a cabo el jueves 4 de
junio 2015 en el Diez Hotel, ubicado en el exclu-
sivo barrio de EI Poblado, en Medellin. En la
zona encontraran gran variedad de centros co-
merciales con las mejores tiendas, restaurantes,
cines y demads. El dia incluird un amplio progra-
ma de seminarios educativos junto a un 4rea de
exposicion con la exhibicién y demostracién de
los mds recientes productos y servicios que uti-
lizan tecnologia IP.

Entre las empresas expositoras estaran Anixter,
Avigilon, Axis Communications, Bolide Techno-
logy, EverFocus Electronics, Fluidmesh Networks,
iBrido, ISTC, Kronos LA, LT&C USA, Milestone,
Mobotix, Nexxt Solutions, NVT, Raytec Systems
y Security College US.

Entre los conferencistas estaran Paula Andrea

Boletin Institucional - Afio 1- N° 4 - Junio 2015

Aguilera, Field Application Engineer de Nexxt
Solutios; Diana Ardila, Key Account Manager Sur
América - Cono Norte de Axis Communications;
Alfonso Arenas, Support Engineer de ISTC; Ca-
milo Avila, Director de Proyectos de Bolide Tech-
nology; Maria Fernanda Barragan, Gerente de Te-
rritorio Cono Sur de Milestone Systems, Marcos
De la Cruz, Regional Sales Manager Latin Ame-
rica de Fluidmesh Networks, Juan Echavarria,
Business Development Manager de Mobotix,
Jesus Hernandez, Ingeniero de Soporte de Kro-
nos LA; Alberto Pinilla, Gerente Regional de
Ventas de Avigilon; Eduardo Polanco, Latin
America Sales Engineer de KT&C USA; Sara
Sanchez, Sales Director Latin America de Ever-
Focus Electronics; César Sandoval, CEO de iBrido;
Omar Suarez, Manager Regiéon Andina Optex
para Raytec Systems y Jaime Trujillo, Gerente
de Desarrollo de Negocios Centroamérica y Re-
gion Andina de NVT.

El grabador Digital Sentry de Pelco
galardonado con el Premio Platino GOVIES

Pelco by Schneider Electric se complace en
anunciar que el sistema de grabacién Digital
Sentry DSSRV?2 recibié el Premio Platino en la
categoria de Sistemas de Administracién de Vi-
deo en la competencia por los premios GOVIES
a la Sequridad de Gobierno 2015.

De acuerdo con los organizadores, un panel in-
dependiente de jueces en la industria de la se-
guridad eligi6 las mejores soluciones para las ca-
tegorias 2015 y nombrd a los ganadores en base
a criterios como caracteristicas, innovacion, fa-

cilidad de uso, interoperabilidad, calidad, disefio,
oportunidad de mercado, avances tecnoldgicos,
escalabilidad e impacto en la industria de la se-
guridad.

El sistema de grabacién Digital Sentry DSSRV2
de Pelco es reconocido por su cumplimiento
con el Marco de la Gestién de Riesgos en la Pro-
tecciéon y Defensa de la Informacién (DIARMF),
un cumplimiento critico para las aplicaciones
del Departamento de Defensa, donde es vital pro-
teger la informacion.

Avigilon presenta la cdmara de sequridad con mayor numero de
megapixeles y analisis de video de autoaprendizaje

Avigilon Corporation anuncié la incorporacion de
su tecnologia de analisis de video de autoa-
prendizaje a su serie de cdmaras HD Pro, dis-
ponibles en resoluciones de 4K (8 megapixeles)
y 5K (16 megapixeles). El andlisis de video de au-
toaprendizaje de Avigilon es una tecnologia que
detecta y aprende instantdneamente la escena su-
pervisada durante la instalacién y se adapta a los

cambios y patrones de movimientos, sin necesi-
dad de calibracién manual. La HD Pro de 5K es la
camara de sensor Unico de mds megapixeles del
sector con andlisis de autoaprendizaje.

La combinacién del andlisis de autoaprendizaje
con su serie de cdmaras HD Pro proporciona una
proteccién de perimetro superior y un control
de alto alcance con cobertura excepcional.

www.ipusergrouplatino.com - Registro por mail: pr@ipusergroup.com
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El unico foro
independiente de
la tecnologia IP y

sus aplicaciones
en la seguridad de
red y fisica

El dia incluye:
- Programa completo de presentaciones educativas
- Excelente seleccion de los ultimos productos de
seguridad y servicios utilizando la tecnologia IP
- Oportunidad para concretar nuevos negocios de
distribucion y de representacién de marca
- Oportunidad para establecer contactos Epedallndns |
y allanzas estratégicas ]
- Bebidas, coffee break y buffet lunch

EXPO Seguridad &
Conferencias

IP-in-Action LIVE Medellin

Jueves, Junio 4 2015

diez Hotel

. & Www.ipusergrouplatino.com
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20.000 personas en Latinoamérica leen

Negocios de ¢
Seguridad

Rieviita lder sobee Empresss, Producton y Servicion de Segquedad Electidrca

Usted, d.Jh::e Negocios de Seguridad?

VEA ONLINE TODAS NUESTRAS EDICIONES INGRESANDO EN
WWW.RNDS.COM.AR

Alli encontrara las mejores
propuestas de productos y
servicios, ofrecidas por las
empresas mas prestigiosas

del sector.



www.rnds.com.ar
http://www.linkedin.com/company/negocios-de-seguridad
http://www.youtube.com/negociosdeseguridad
http://groups.google.com.ar/group/negociosdeseguridad
http://www.facebook.com/negociosdeseguridad
http://www.twitter.com/#!/noticiasrnds

Linterna

RECARGAELE ESPECIAL

PARA SEGURIDAD

- Lintemas con bateria o 6 volt - 4 amp.

* Recargable con 220 volt. o 12 volt del automdvil.

+ldeal para camping, caza, pesca, seguridad, luz de emergencia, efc.
+2 hores de autonomia

Representante de Baterias
Panasonic

Stock permanante en baterixs importadas,
también tenemos en stock permanente
baterias de 12 volt 7 amp nacionales recicladas,
marca RISTIONE.

Se recomienda su uso solo en alamas.

e

[WP7-12]

RI STTONE

Te rr.:}lr.nm de p armta

BATERIAS PARA
+ Alarmas, UPS, Luces de Emergencias, Boyeros eléctricos, Juguetes, etc
- Cortadoras de Césped - Carros de Golf - Hidrolavadoras Barredoras - Tijeras Hidrdulicas - HidroGrias

- Motos: Importadas / Nacionales - JetSky - Cuatriciclos
* Automotores - Camiones - Grupos Electrdgenos

RISTOBAT S.R.L. Cangallo 3984

- (1872) Sarandi - Buenos Aires - Argentina
Tel: (54 11) 4246-1778 - Fax: (54 11) 4246-6447

info@bateriasristobatsrl.com.ar - ventas@bateriasristobatsrl.com.ar - www.bateriasristobatsrl.com.ar

M E J O R PRECI O & CALI D ATD
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SEGURIEXPO

jRegistrese por Internet!
Exposicion Sudamericana de Sequridad Electronica Www.seguriexpo.com.ar

15 —19.9.2015, La Rural Predio Ferial

Buenos Aires, Argentina

BIEL /
light+building

Controles de Accesos
. Seqguridad Informatica Tarjetas y Credenciales
Seguridad Fisica
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SEGUNDA JORNADA DE
SEGURIDAD ELECTRONICA
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Aproveche esta « CITY CENTER Romye™
excelente oprtunidad para . PR AN - '
actualizarse profesionalmente

y CONOCEr NUEVOS

productos

En un dia ’Q%

25 expositores, 12 conferencias
No te la podes peraer!

O Camara Argentina de Seguridad Electrénica
< casel

+ 54 11 4342 1383 - info@caselorgar  www.caselorg.ar
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73/ ventas@bigdipper.com.ar
80 www.bigdipper.com.ar

110 BIO CARD TECNOLOGIA S.R.L.

111 +54 11 4701-4610
info@zksoftware.com.ar
www.zksoftware.com.ar

115 ByH Ingenierias.r.l.
+54 3496 42-7652
info@byhingenieria.com
www.byhingenieria.com

123 BYKOM S.A.
+54 223 495-8700
info@bykom.com.ar
www.bykom.com.ar

143 CASEL
+54 11 4342-1383
info@casel.org.ar
www.casel.org.ar

32 CENTENNIAL ELECTRONICA

33 +54 11 6777-6000
centennial@getterson.com.ar
www.getterson.com.ar

131 CENTRY
+54 11 4122-1000
centry@centry.com.ar
www.centry.com.ar

138 CIKA ELECTRONICA
+54 11 4522-5466
info@cika.com
www.cika.com

109 CONEXTUBE
+54 11 4769-1419
monitoreo@conextube.com
www.conextube.com
112 CONTROL 24
+54 342 455-6565
info@control-24.com.ar
www.control-24.com.ar
130 CYBERMAPA
+54 11 3962-1200
street@cybermapa.com
www.cybermapa.com

25 DAHUA TECHNOLOGY CO. LTD.

27 +86 571 8768-8883
overseas@dahuatech.com
www.dahuasecurity.com

97 DATCO
+54 11 4103-1300
scai@datco.net
www.datco.net

128 DAZ CONDUCTORES
+54 11 4657-8888
ventas@dazconductores.com.ar
www.dazconductores.com.ar
119 DCM SOLUTION S.A.
+54 11 4711-0458
info@dcm.com.ar
www.dem.com.ar

43 DEITRES
+54 223 494-2541
info@deitres.com.ar
www.deitres.com.ar

47 DEXA SEGURIDAD
+54 11 4756-0709
www.dexa.com.ar

53 DIALER ALARMAS

54 +54 11 4932-3838
dialerseguridad@dialer.com.ar
www.dialer.com.ar

103 DIGISET
+54 11 4857-3130
venta@digiset.com.ar
www.digiset.com.ar
22DMASR.L.

23 +54 341 486-0800
info@dmasrl.com.ar
www.dmasrl.com.ar

55 DRAMS TECHNOLOGY

57 +54 11 4856-7141

59 ventas@dramstechnology.com.ar
www.dramstechnology.com.ar

21DSC
+1 905 760-3000
info@dsc.com
www.dsc.com

60 DVR STORE

61 +54 11 4632-5625
info@dvr-store.com.ar
www.dvr-store.com.ar

35 DX-CONTROL S.A.
+54 11 4647-2100
dxcontrol@dxcontrol.com.ar
www.dxcontrol.com

93 ELCA SEGURIDAD S.R.L.

94 +54 11 4921-3796

95 info@elcasrl.com.ar
www.elcasrl.com.ar

18 ELECTROSISTEMAS

19 +54 11 4713-8899

91 ventas@electrosistemas.com.ar
www.electrosistemas.com.ar

14 FIESA

15 +54 11 4551-5100

16 fiesa@fiesa.com.ar
www.fiesa.com.ar

133 FUEGO RED S.A.

134 +54 11 4555-6464
info@fuegored.com
www.fuegored.com

125 FULLTIME
+54 11 4568-3723
info@fulltimeargentina.com.ar
www.fulltimeargentina.com.ar

48 GRUPO MARMARA
+54 11 4384-6092
ventas@grupomarmara.com.ar
Www.grupomarmara.com.ar

126 GTE

127 +54 11 4896-0060
info@gte.com.ar
www.gte.com.ar

37 HEXACOM
+54 11 4962-3818
ventas@hexaweb.com.ar
www.hexaweb.com.ar

01BHID

01S +54 11 4855-5984
smazzoni@hidglobal.com
www.hidglobal.com

147 INTELEKTRON
+54 11 4305-5600
ventas@intelektron.com
www.intelektron.com

145 |P USERGROUP
+593 2 604-0806
pr@ipusergroup.com
www.ipusergrouplatino.com

104 LANTRONICA

105 +54 11 5368-0503
info@lantronica.com.ar
www.lantronica.com.ar

117 LARCON-SIA S.R.L.
+54 11 4735-7922
ventasha@larconsia.com
www.larconsia.com

49 MAFP CONSULTORES
+54 11 4931-6329
info@mafpconsultores.com.ar
www.mafpconsultores.com.ar

142 MESSE FRANKFURT ARGENTINA
+54 11 4514-1400
seguriexpo@argentina. messefrankfurt.com
Www.seguriexpo.com.ar

87 MICROCOM ARGENTINA
Wwww.microcom.com.ar

146 MONITOREO.COM
+54 11 4630-9090
central@monitoreo.com.ar
www.monitoreo.com

65 NAGROZ S.R.L.
+54 11 4912-1807 / 1897
ventas@nagroz.com.ar
Www.nagroz.com.ar

38 NANOCOMM S.A.

39 +54 11 4505-2224
nanocomm@nanocommweb.com
Www.nanocomm.com

41 NETIO
+54 11 4554-9997
info@nt-sec.com
www.nt-sec.com

42 OPTEX AMERICA
+54 911 6455-2326
jimartinez@optexamerica.com
www.optex.net/al/es/index.html

107 PRONEXT
+54 11 4958-7717
info@pronext.com.ar
Wwww.pronext.com.ar

64 PUNTO CONTROL S.A.

148 +54 11 4361-6006
ventas@puntocontrol.com.ar
www.puntocontrol.com.ar

69 QUALITY SYSTEMS

70 +54 341 568-0240

71 info@qualitysystems.com.ar
www.qualitysystems.com.ar

29 RADIO OESTE
+54 11 4641-3009
info@radio-oeste.com.ar
www.radio-oeste.com.ar

51 RISCO
info@riscogroup.com.ar
Www.riscogroup.com

141 RISTOBAT
+54 11 4246-1778
ventas@bateriasristobatsrl.com.ar
www.bateriasristobatsrl.com.ar

98 SECURITAS
+54 11 4014-3200
www.securitasargentina.com

12 SECURITY ONE

13 +54 11 4555-1594
info@securityone.com.ar
www.securityone.com.ar

40 SEGURPLUS
+54 249 444-0310
contacto@segurplusseguridad.com.ar
www.segurplusseguridad.com.ar

81 SELNET

82 +54 11 4943-9600

83 info@selnet-sa.com.ar

85 www.selnet-sa.com.ar

31 SILICON GROUP
+54 11 6009-2005
ventas@silicongroup.com.ar
www.silicongroup.com.ar

06 SIMICRO S.A.

07 +54 11 4857-0861

08 ventas@simicro.com

09 www.simicro.com

121 SOFTGUARD
+54 11 4136-3000
info@softguard.com
www.softguard.com

17 SPS
+54 11 4639-2409
info@sistemasps.com
Www.sistemasps.com

10 TECNOLOGIA EN SEGURIDAD

11 +54 11 5238-5553
info@tecnologiaenseguridad.com
www.tecnologiaenseguridad.com

120 TEKHNOSUR S.A.
+54 11 4791-3200
comercial@tekhnosur.com
www.tekhnosur.com

68 TODO SEGURIDAD
+54 387 431-6429
todoseguridadnoa@gmail.com

135 TRUE DIGITAL SYSTEMS
+54 11 4580-2050
info@tdsintl.com
www.truedigitalsystems.wix.com/truedigital

101 VISIONXIP
+54 11 3220-3390
info@visionxip.com
Www.visionxip.com

113 ZKTECO ARGENTINA
+54 11 4785-6481
info.arg@zkteco.com
www.zkteco.com

Si Usted desea asesorarse sobre los innumerables beneficios de anunciar en Negocios de Seguridad®
por favor contactenos de lunes a viernes de 9 a 18 al (54 11) 4632.9119
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exposicion de automatismos de acceso y electrénica.

2015

dlob

16y 17 de junio 2015

centro de convenciones de vicente lopez / laprida 150 (av. del libertador), vicente lopez.

Auspicia MUNICIPALIDAD DE VICENTE LOPEZ @

_curso de entrenamiento tedrico

® @ ® capacitacion técnica nivel inicial.
® ® @ capacitacion tecnica nivel avanzado.

* -
_curso de entrenamiento practico conos | ingirt?':lt:t;t:
@® @ ® instalacion de equipos en vivo. s

® exposicién de productos alse.
) (O exposicion de maquinas y herramientas.
O O © presentacion de nuevos productos alse.

pre-inscripcion 54011 4761 4222 / 0B10 555 ALSE (2573)
cursos@alseargentina.com.ar www.alseargentina.com.ar



www.alseargentina.com.ar

ESPEJITO, ESPEITO |
<HAY ALGLUN Sl PARA R NO ASESORITO;
MONITORED MAS SEGURO YD) MONITOREO.COM

MONITOREO.COM? \ TIENE EL SISTEMA
i 2 ; W PE MONITOREC MAS

SEGLIRD QUE EXISTE

FULL REDUNDANCIA, 100% EN LA NUBE, 100% OPEN SOURCE
(Linux, Java, PHP. MySQL, Asterisk. Android)

El sistema monitoreo.com es el Unico software que le permite tener su propia Central de Monitoreo
sin mas Inversion que una notebook conectada a Intermet con la que podra operar los eventos de
sus abonados desde cualquier lugar y a cualquier lugar, dar altas, realizar demos an-line en la casa
de su cliente, modificaciones, auditoria, y mucho mas

Mo existen diferentes versiones. Posee un mantenimiento y desarrollo permanente que logra una
evolucion continuada desde 1996

Videoverificacion integrada sin Explorer; ni softwares, ni DVR.

VolP integrada, permite discado automatico, grabacién total y eliminar los costos de telefania de
larga distancia

Mo reguiere antivirus, ni firewall, nilicencias, nitener Que comprarun software
¥ mucho... pero mucho mas

Lo dnico que tendra gue instalar es un navegador Mozilla Firefox gue descarga gratuitamente de
Internet. Tode lo demas lo hace monitoreo.com en Internet

monitoreo.com es un concepto distinte, es una RED donde un grupo de empresas y profesionales
compartenrecursosy todos se benefician.

VEAUN DEMOEN: SEPAPORQUEESELSISTEMAMAS SEGURD EN:
http:/www. monitoreo.com/demo.php http:/www, monitorec.com.ar/redundancia.php

NO NOS CREA, jPRUEBELO! @ www.monitoreo.com



www.monitoreo.com/demo.php
www.monitoreo.com/redundancia.php
www.monitoreo.com

INTELEKTRON LE OFRECE INTEGRACION TOTAL
Y LA MEJOR TECNOLOGIA EN CONTROL DE ACCESOS

LINEA API-4000

NUEVO EQUIPO, Mas Prestaciones

Lectores Biomeétricos y todas las Tarjetas

Borneras Removibles, Facil Instalacion
Expandible hasta 8 Lectores

TCP-IP Embebido, WI-Fl y GPRS Opcional

TODO EN UNO, Funcionalidad, Calidad y Precio

Lectura de Tarjetas: EM-MARIN, Compatible HID y DUAL
Formato de Salida: Wiegand, ABATRACK y RS-232
Elegante y Robusto. 3 Estados de LEDs

Garantia 2 anos

Consulte descuento por
PROMO LANZAMIENTO

PRODUCTOS DE DESARROLLO Y FABRICACION NACIONAL

INTELEKTRON, IN, INPROX y sus respectivos logos son marnces registradas de INTELEKTRON SA. HID and the HID logo are trademarks or negistered trademarks of WD Global in the U.5. and;/or other countries.

»
—_—— Tel./Fax: +54 (11) 4305-5600

A roantins
www.intelektron.com - ventas@intelektron.com Argenting

INTELEKTRON S.A. - Solis 1225 (C1134ADA) :—,—ﬂ%
lntEIE ktrﬂn Ciudad de Buenos Aires - Argentina


www.intelektron.com

100 s o IR
pireciands produciog HID
Mugor sorvagio y sboncion
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PROX BY BE=TSET TS

m Torjatns y ctores
Livrims e pleotin HIL1

Control de ACCESO

At R AEd hak
LR LR UL

SERVIDOR WEB INTERNO PCT-300
Hasta 8 puertas §*
BO000 usuarics
HEFUL 120000 reqistros
IPGS apto intemperie Puerta exclusiva
Tarjeta y pin
el CONTROL ViA WEB
BO000 registos ; |
Lector interno E Administracion y monitoreo desde

Lector adicional 5

cualquier explorador sin necesidad de.
software adicional y desde cualquier lugar
vig interniet,

CERRADURAS Electromagnéticas, Pestlllos,l

Pernos y Pulsadores

AN
Cerrs

De Perno

* Sansor magneatico i_'_w-?v:

« Fall safe -
Botén de amergencis

Apestirn O puesin
- Can noharn de crisiad

v

4
|
Electromagnética

+ 300, 600 y 1200 LB

® | ed G0

Batdn de aperiura

|

.
A SN

Pema con Bave

= 7 |Chiaguay y ey - Berwt d bedilla - Gensor o sstaddo
- L (CGhepa y medens) - Fol wain L emborcs
L {Biraten) Temmoriadol progeamidle. = Lindey indavior
lemoortimkr progiarnalde
Botdn de apartura Pﬁr.dm Pulsador aperiuri
Akrean ndorck B wo e

Y porfiad
anor

Distribuidor Oficial -

Humbearto 1* 985 Pizo 17 Of. 3y 4 - Ciudad de Bzs.As., Argentina C1103ACR
WWW.PUNTOCONTROLCOM.AR - ACCESOEPUNTOCONTROL.COM.AR

Tel: 4361-6006
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