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Dahua Argentina, marca lider en productos de video
vigilancia y seguridad electrénica, le ofrece: productos
de vanguardia; precios competitivos; profesionalismo;
la red de distribucion mas grande del pais; y el mejor
servicio de preventa y postventa.

Animese a apostar por el futuro de su negocio.

Camaras Térmicas

Y TODAS LAS FAMILIAS DE PRODUCTOS

MASTER DISTRIBUTOR Del Mate Amargo 1176, ltuzaingd, Buenos Aires.

B I D I +54 (011)-4481-9475 /3221-8153
info@bigdipper.com.ar | www.bigdipper.com.ar
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>Soporta HDCVIIIP/AnaIégico
>Supercapacitor incorporado
>Grabaciéon HD y FULL HD

>3G, 4G, Wifi, GPS, Alarmas

>Envio de alertas por SMS

CUMPLE CON CUALQUIER REQUERIMIENTO

CAMARAS MOVILES

pvemovi. TRIBRIDO @Jhua

TECHNOLOGY

CA-M 183H HAC-HDBW2220F

g >

Analégica 700TVL HDCVI 2.4Mpx, Audio

SERVIDORES

- 2Mp excellent

PTZ35220S - Domo Vehicular 2Mpx

IPC-HDBW2220F
o ‘
3

IP 2Mpx, Video Analitico

MJHJ4P

Switch vehicular 4 puertos PoE

Joystick MY-RM6U

image quality

- Powerful 20x optical zoom

- Pan range: 360° endless, speed up to 60°/s

- Up to 256Presets, 4Tour, 4Pattern, 4Auto scan
- IR Distance up to 150m

- DC8V~36V Power Supply, IP66

Joystick vehicular para PTZ, disefado
para patrullas, colectivos, etc.

« DS54004:

-Admite hasta 200 maviles / 500 canales
-Hasta 5000 cuentas & 500 usuarios online
-Soporta Google y Raster Map

+-DSS7016: .
-Admite hasta 500 moviles / 2000 canales
-Hasta 10000 cuentas & 1000 usuarios online
-Soporta Google y Raster Map

MASTER DISTRIBUTOR

Big Dipper

miembro de

CYGNUS

GROUP

Del Mate Amargo 1176, Ituzaingd, Buenos Aires.
+54 (011)-4481-9475 / 3221-8153
info@bigdipper.com.ar | www.bigdipper.com.ar
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2 SMART PIXEL

LA BATALLA ENTRE NORMAS SE TERMINO

4 ANOS DE GARANTIA

owered b
@hua 4 EN 1: HD-CVI + HD-TVI + AHD + ANALOG

1 Megapixel

HDX-1200M EEXEN HDX-1200F EXED HDX-1200R ELEED

2MP 1080P Mini domo 2MP 1080P IR Bullet 2MP 720P IR Mini domo
* 1/2.9" 2Megapixel SONY sensor * 1/2.9" 2Megapixel SONY sensor * 1/2" 2Mp SONY sensor

* 30fps@1080P, 60fps@720P * 30fps@1080F, 60fps@720P ° 25/30fps@720P

* Lente fijo 3.6mm « Lente fijo 3.6mm * Lente fijo 2.8mm

* Distancia IR 30m, Smart IR * Distancia IR 20m, Smart IR » Distancia IR 20m, Smart IR

* IP67, DC12V « P67, DC12V o DC12V

2 Megapixel

HDX-1000F EIZED HDX-1000M ELEXED HDX-1000R ELEXEN

1MP 720P IR Bullet 1MP 720P IR Mini domo 1MP 720P IR Mini domo
* 1/4" 1Mp CMOS, ICR * 1/4" 1Mp CMOS, ICR * 1/4" 1Mp CMOS, ICR
* 25/30fps@720P * 25/30fps@720P * 25/30fps@720P
* Lente fijo 2.8mm, Smart IR » Lente fijo 2.8mm * Lente fijo 2.8mm
* |P66, DC12V o Distancia IR 30m, Smart IR * Distancia IR 20m, Smart IR
* P66, DC12V o DC12V

Oferta lanzamiento 10% de descuento

DISTRIBUIDORES OFICIALES

Big Dlpper Co!!c':ﬁf:’" HUHIN CYGNUS :)0

GROUP '
I.':amg ﬂgﬁ RADIOWOESTE []dertech info@cygnus.la | www.cygnus.la
- ELECTRICOS DESARROLLOS ESPECIALES AMVORISTA OF TECNOLOGA
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SOLUCIONES URBANAS
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DOMOS PTZ IP

SD59430U-HNI

4MP 30x IR PTZ Network Camera
* 1/3" 4Megapixel CMOS

* 7oom oOptico 30x

* Soporta H.265

* Max. 30fps@4M, 60fps@1080P

* Auto-tracking e IVS

* PoE+, IPB6

* Distancia IR 100m

SD60430U-HNI :
4MP 30x PTZ Network Camera

* 1/3" 4Megapixel CMOS

e Zoom Gptico 30x

* Soporta H.265 @tz
 Max. 30fps@4M, 60fps@1080P

* Auto-tracking e IVS

* |P67, IK10, POE+

SD59230T-HN SD50120T-HN
2 Mpx 30x Network IR PTZ Dome Camera 1.3MP HD 20x Ultra-high Speed 1
« 1/2.8" 2Mp Exmor CMOS Network PTZ Dome Camera

* Max 30fps@1080P, 60fps@720P
® 4.3~129mm Zoom Gptico 30x
* H.264/MJPEG & Dual-stream encoding

* 1/3" 1.3Mp Exmor CMOS
» Max 25/30fps@1.3M/720P
® 4.7~94mm Zoom Gptico 20x

« Max 400 °/s velocidad pan * H.264/MJPEG & Dual-stream encoding @thua
* 1/1ch audio infout, 2/1ch alarm infout » Max 500 °/s velocidad pan
* [P 66, POE+ * DWOR, D&N(ICR), Ultra DNR
* Distancia IR 100m * 1/1ch audio in/out, 2/1ch alarm in/out
* |P 67, K10, POE+
NVR724-256 DSS7016
AT —.

256 Channel Ultra Network Video Recorder
* Procesador Intel

» Max 256 IP entradas de Camara

* Max 512Mbps ancho de banda de entrada

® 24 Hot-swap HODs

= Soporta RAID 0/1/5/6/10/50/60

* jSCS| y Mini SAS

Plataforma de videogestion

» Dispositivo embebido, Operatividad estable 24 /7

» Transferencia de streaming y capacidad de almacenamiento de alto rendimiento
* Capacidad de canales escalable

» Servidores redundantes (hot-stand by)

* Soporta almacenamiento local & IP-SAN

» Soporta funcidn Key Monitoring ( real-time locus / history locus )

» Soporta ONVIF, GB/T28181

» Soporta conexiones inteligentes como IVS-B/PC



DOMOS PTZ IP - ACCESORIOS
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ACCESORIOS

PFM900 PFS$3106-4P-60/3110-8P-96 PFT1200
= /
"
\\a\_./
Integrated Mount Tester 4/8-port POE Switch High POE Midspan
* Funciona con camaras IP, HDCVI y Analégicas IEEE802 3af, IEEEB02.3at standards = Potencia de salida 60w
* Soporta audio y control RS485 » Potencia fotal de salida 60/96w * Se puede utilizar en cascada con 2 Extensores
* Generador POE+ y 12VDC pasivos POE para cubrir un rango de 300m
* | ocalizacion de falla de UTP con error de +/- 1 m
o
PFB301S ' PFA140/141 PFA150/151
o e © e
) c >
|l -
= Metal (Q235)  Aluminio +SECC = SECC
* Para camaras tipo domo * Para instalaciones de fuentes, modulos de proteccion  Montura para postes / Montura para esquinas
* Exteriores anti rayo, transceptores opticos etc. e Para ménsulas y cajas.
! * P66

B I g D I p pecurlty Czﬂﬁ‘fua

. . MASTER DISTRIBUTOR
Del Mate Amargo 1176/1272 - Parque Leloir, Ituzaingo (1715) Importador directo

Tel.: (54 11) 4481-9475 / 4621-6919/ 3221-8153
info@bigdipper.com.ar - www.bigdipper.com.ar - www.dahua.com.ar
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c F L I R Lo mas inteligente de estos sistemas

TRAFF|C ©sdue los tengas en cuenta.

Los sistemas de transporte inteligente de FLIR ofrecen una completa
gama de soluciones de deteccion y supervision, para aplicaciones
de trdfico y transporte, que mantienen la mdxima
eficacia y seguridad.

Serie FC Serie PT Serie D ThermiCam

BENEFICIOS $FLIR Traffic

» Control de intersecciones mejorando el flujo del trafico, la seguridad
de todos los usuarios de la via y reduciendo retrasos innecesarios
* Seguridad y movilidad de los peatones

* Supervision de forma ininterrumpida de autovias VIales mas seguros,

* Deteccion automatica de irregularidades en el transito y pasos a nivel circulaciéon mas fluida
evitando accidentes

* Recopilacion de datos y monitorizacion del flujo
* Mejora de la vision del conductor a través de los sistemas de vision
termografica nocturna




Sensores opticos de presencia de

Camara con analisis de
vehiculos, peatones y bicicletas

video integrado

Serie TrafiCam C-Walk / SafeWalk

ITS Cameleon
Software de gestion y supervision de transporte;

permite el control de dispositivos con ITS (sistemas
de transporte inteligente) especifico, como camaras,
sefiales con avisos de mensaje dinamicos, puestos de
deteccion, pasos, semaforos y deteccion de incidentes

FLU X
Software de gestion de deteccion por video: recopila los

datos del trafico, las incidencias, las alarmas y las
imagenes de video generadas por los detectores de video.

Softwares

I

&

Av. Corrientes 4969 r (Cl414AJC) Bs. As., Argentina
telefax: (54-11) 4857-086lI (lineas rotativas) 4+ e-mail: ventas@simicro.com

simicro |
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GV-RUgoo03

—

BR-20000

GV-IPLPCa200

Lector de identificacion por radiofrecuencia (UHF/RFID).

* Antena con maodulo de RF integrado

» Compatible con control de acceso propioy de terceros utilizando la interfaz Wiegand 64
= Rango de deteccion efectiva 10mts.

* Frecuencia 902-928 MHz (US)

* 7.71 dBi (circular polarization)

* Recepcion de la antena 50 ohm U.FL.

* Led de estado, Rojo, Verde y Azul

Barrera Vehicular de alto transito - Fabricacion propia

* 20.000 ciclos diarios

* Motor de 1/5 Hp a 1800 Rpm

» Tiempo de apertura de 1,8 a 2,5 segundos

* Apta para intemperie IP55

* Temperatura de funcionamiento 10° C a 60°C - Alimentacion monofasica 220V
= Brazo de hasta 5 mts en aluminio. Opcion con quiebre

= Sistema de Brazo rebatible (funcidn safe) en caso de embestida

* Sistema de control totalmente electromecanico

Sistema de reconocimiento y captura de patentes vehiculares

» Especial para patentes retroreflectivas de Argentina y Mercosur
= Gran variedad de camaras para diferentes necesidades

e Captura durante el dia y la noche

= Equipados con LEDs IR de alta potencia e IR inteligente

« Captura de alta velocidad o Reconocimiento sin desenfoque de movimiento hasta 200 km
* Enfoque a distancia y sin complicaciones el modo de configuracion
* P67
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0OgO de soluciones
mas completo del mercado
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Una amplia variedad de soluciones en
seguridad adaptadas a sus necesidades.

HIKVISION

Lider de la industria de Video Vigilancia Mundial #1 WO rl d W I d e

Mineria, Energia ¥/ PEE

Security One, distribuidor lider en latinoamérica




@ securityone’

Distribuidor Lider en Videovigilancia

Soluciones Integrales en materia de seguridad electrénica

Asesoramiento especializado
Mayor experiencia en asesoramientos de proyectos
pequerios, medianos y de gran envergadura.

Soporte Técnico
Ponemos a su disposicion el equipo de soporte técnico

Laboratorio de Reparaciones
Laboratorio certificado por Hikvision, provision de
repuestos originales.

Entrenamientos y Seminarios
Seminarios y capacitaciones sin cargo en todas nuestras
lineas de productos y soluciones,

®@ 09 O

certificado en Hikvision mas experimentado del mercado.

o

Garantia
Garantia oficial de 3 afos en todos los productos
Hikvision.

Casos de éxito

Satisfacciéon Garantizada. Contamos con el
reconocimiento de Hikvision en el asesoramiento
y distribucion de los mejores y mayores
proyectos desarrollados en Argentina y
Latinoamérica.

Stock y variedad de productos
El mayor y mas variado stock de productos
Hikvision en Argentina.

Asesoramiento Profesional Gratuito al Tel: +54 11 4555-1594

iVMS-5200
Professional

BUSSINES INTELLIGENCE
PQOS, transacciones de video.
Heat Map, mapa de color por
zonas concurridas.

PPLC, contador de personas.

ANALITICA BASICA

Objetos olvidados / extraviados.
Zona de intrusion.

Cruce de linea.

LPR

Lectura de patentes, lista negra.

MOBILE

Sistema de gestion eficiente de video

Monitoreo de flota de vehiculos.

Calle Céspedes 3881 - C. A. de Bs. As.

Argentina.Cod. Post. (Zip Code): C1427EAG.

Q. Tel: +54 11 4555-1594

BR info@securityone.com.ar

'S secnow
@ Security One Argentina
o Security One Argentina
o SecurityOneHIK

www.securityone.com.ar



www.securityone.com.ar
www.youtube.com/SecNow
www.twitter.com/SecurityOneHik
www.facebook.com/seconearg

secnow

HIKVISION
o Security One Argentina

o SecurityOneHIK

securityone’
@ WWW.secu rity%.com.ar

Calle Céspedes 3881 - C. A. de Bs. As. Argentina.Cod. Post. (Zip Code): CI427EAG.

Lider de la industria de Video Vigilancia Mundial

TURBO HD 3.0

HD-TVI 3.0 la tecnologia HD sobre coaxil

mas vendida del mundo, serie completa
en Security One.

Escanea el codigo GR
y mira el video de
TURBO HD 3.0

Mayor Compatibildiad

Soportan 5 tecnologias HD-TVI - AHD - HD-CVI - ANALOGA - |P
Mas Resolucion

Ahora 3 y 5 Megapixels

Mas Distancia de transmision

Hasta 1200m

Mayor tiempo de Grabacién y Menor Consumo de Ancho de Banda
Ahora con H.264 + 50 % de ahorro

PoC - Energia sobre Coaxil

Security One, distribuidor lider en latinoamérica (+54) 11 4555-1594
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SEGURIDAD ELECTRONICA

TU SOCIO IDEAL
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Servicio de Servicio de

Servicio de Servicio de Cursos Servicio
Preventa Soporte técnico

Reparaciones y Capacitaciones Multimedia

Laboratorio
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Security products

Av. De Los Incas 4154/6 (1427) CABA - Tel/Fax: (54 11) 4551-5100

www.fiesa.com.ar - contacto@fiesa.com.ar
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Soluciones integrales
para espacios de alto transito
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NVR+STORAGE+VMS

Combina el poderoso sistema de gestion de video IVMS 5200
con un confiable sistema de almacenamiento en diversas tecnologias:

To

OPCIONES BUSQUEDA

ISTEMA,

DESDE
Q\SPO'—"TNDS

TRTRIREE]

LiveView | Playback | Gestién de Alarmas

Grabacion a 640 Mpb « Soporta 8 HDD de hasta 6 TB cada uno® » Video Wall de hasta 4 Displays

I Disponible en 128 y 256 canales expandible a 512

(CFiEsSA

SEGURIDAD ELECTRONICA




NUEVAS DR HQHI

LA VERSION MAS COMPLETA DEL MERCADO
DS-7204/7208 HQHI-F1/N  DS-7216 HQHI-F2/N

+INNOVACION!

SOPORTA 5 TECNOLOGIAS

HDT AHD CBVS’ HD CVI IP
b INTERFAZ

* RED 10/100 RS5485

+7204: 2x USB 2.0

+7208/7216: 1x USB 2.0
1x USB 3.0

SALIDA DE VIDEO

- HDMI+VGA SIMULTANEA
+ CVBS VIDEO COMPUESTO

ALMACENAMIENTO
AUDIO!

-4 ENTRADAS
+1SALIDA

4/8/16
CANALES

1 HDD 6TB PARA 4 Y 8 CANALES
-2 HDD 6TB PARA 16 CANALES

&

COMPRESION

- HARDWARE H.264 y H.264+

&

FRENTE CON BOTONERA!

CONTROLES MAS ACCESIBLES

RECURSOS

- SOPORTA COAXITRON

ALARMA!

- 4/8/16 ENTRADAS GRABACION

- 1/4/4 SALIDAS
- 1080p (12fps) - TODOS LOS CANALES
- 720p (25fps) - EN TIEMPO REAL

Pedisela a tu vendedor
o envianos un mail a contacto@fiesa,.com.ar

Av. De Los Incas 4154/6 (1427) CABA - Tel/Fax: (54 11) 4551-5100

www.fiesa.com.ar - contacto@fiesa.com.ar
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\ Facil instalacién de los equipos!
Actualizando el Firmware del panel a la
Ultima versién, obtenés:

* Modelos WIFI+Cableado o sélo Cableado

+ Control total del panel de alarma

* lluminacién nocturna IR LED

* Auto-Switch segin ancho de banda
(720/480/360p)

* Visualizacién en vivo (VOD- Con iluminacién
por conexion)

* ARMA-DESARMA sistema

Insite Gold “App’

Admite hasta 8 cdmaras con micréfono por
sitio, y cuenta con Plataforma Multisitio sin
limitacién de conexiones!

Notificaciones PUSH - Backup Drive
Configuracién y control de PGMs (IP150)

Envio automatico de registro video+audio de
los 5 segundos previos y los 5 posteriores al
disparo de la alorma a la receptora IPRS-7

*Exclusivo para Windows Inglés Nativo

NV75

Sensor barrera digital exterior Detector infrarrojo digital

12mts de coberfura hacia cada lado 16mts de deteccién con doble
y hoces regulables para mayor vision fecnologio (PIR/MW] y haces de
(20° en verfical y 3° en horizonfol) dngulo reguloble para mas visién

HAY OTRAS MANERAS DE PROTEGER TU PROPIEDAD

e Av. De Los Incas 4154/6 (1427) CABA - Tel/Fax: (54 11) 4551-5100
I www.fiesa.com.ar - contacto@fiesa.com.ar

SEGURIDAD ELECTRONICA
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Pioneros en sistemas de tecnologia multibiométrica y RFID

4

H

cesol

Terminales Biométricas para Control de Asistencia
f
® .

Rastreo Satelital |

MVT340 MVT380 ©

cofern

SISTEMA | PANELES SISTEMA
DIRECCIONABLE | " “ompact bvor CONVENCIONAL

« COFEM Guard

= COFEM Installer
e s LAS SOLUCIONES COFEM INCLUYEN TODOS
. Easy Connect LOS ACCESORIOS, DETECTORES, SIRENAS,

B o AVISADORES Y DEMAS COMPLEMENTOS

L S Av. De Los Incas 4154/6 (1427) CABA - Tel/Fax: (54 11) 4551-5100
I I E A\ www.fiesa.com.ar - contacto@fiesa.com.ar

SEGURIDAD ELECTRONICA
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D). ¢ S AM 2 AHORA CON

DOBLE SIM

,____;"1 NUEVO COMUNICADOR
" GPRS DUAL SIM
ACTUALIZABLE A 3G

TRANSMITE
LB TODAS LAS PARTICIONES
Y/ DEL DSC1864

MULTIPLES |
—_
SALIDAS I

| MULTIPLES
| > | ENTRADAS

1a 4 Entradas Digitales GPRS
BUS DSC SMS
Perfifericos seriales Email
Comandos GPRS 1a 4 Salidas OC
Comando SMS BUS DSC

Perfifericos seriales

O EF a0 &

E- MAIL ANTI GPRS DOMOTICA  ACTUALIZACION DUAL SIM
JAMMING FIRMWARE
REMOTO
DESCRIPCION DEL PRODUCTO SOFTWARE RECEPTOR
Transmisor multi tecnologia Modular con control de test configurable
Comandos GPRS/ GSM /SMS/ Voz Alta de equipo automatica por IME|
Prestaciones para monitoreo, integracion y Status de los equipos online
auto-monitoreo Salida a soft de monitoreo via TCP/IP o serial
Canal de audio bidireccional Control de actividad de soft de monitoreo

Des/armado con control de estado del
panel de alarmas con una simple llamada
telefénico yfo via SMS

¥ STARX

SPERNCEISREAI BT RY




K STARX

S E C

» »
BATERIAS [ conneeseon

DETALLES TECNICOS:
Electrolito absorbido - Libres de mantenimiento

MODELOS:
12V 0.8 Ah 12V 75 Ah 12V 24 Ah
12V 1,3 Ah 12V9 Ah 12V 40 Ah
12V 2.3 Ah 12V 12 Ah 12V 65 Ah
12V 4 Ah 12V 17 Ah 6V 45 Ah

¢

EMBARCACIONES MOVILIDAD INCENDIOS ILUMINACION UPS BANCOS

FACILIDADES DE PAGO
PAGO CON CHEQUES CONTRAENTREGA DE VALORES
0/30/60/90/120/150

Mow DSC @hua > SIEMENS ﬁ\

“ﬂ GARD

TEL: 5091-6500 / PEPIRI 758, PARQUE PATRICIOS CABA
WWW.STARXSECURITY.COM.AR

VENTAS@STARX.COM.AR
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Reserve su unidad
con un 15%
de descuento

NUEVO it

LANZAMIENTO

CONECTIVIDAD
SERENITY

AUTOMATIZACION DEL
HOGAR

SEGURIDAD CON
VERIFICACION VISUAL

SEGURIDAD EN EL
HOGAR Y DEL CUIDADO
PERSONAL

Aplicacion para La Serenity soporta
automatizacion de los

Solucién avanzada para

dispositivos moviles para
monitoreo y control de
sus sisterma en cualquier
parte y en todo
momento

La Serenity puede ser
usada para generar una
llamada de alarma desde

cualquier lugar de la casa.

sistemas del hogar como:

aire acondicionado,
luces, persianas
electricas, puertas de
garage, etc

transmision de alarmay
verificacion visual CMS
por medio de TCP/IP a
través de GSM/GPRS

La Serenity es un sistema de alarma disefada para lucir en su pared como una pieza de arte.
SEGURIDAD + TRANQUILIDAD+ AUTOMATIZACION DEL HOGAR.
La Serenity es un sistema para cualquier tipo de aplicacion residencial

a traves de cualquier via de comunicacion que elija.

Conectividad con la web basada en cloud y aplicacién movil, GSM/GPRS, TCP-IP, PSTN
Con las soluciones integrales de Serenity, su casa esta ahora a salvo, confortable y con la posibilidad del
manejo remoto desde cualquier lugar, Facil de usar: Teclado touch, RFID, Guia de voz
INVIOLABILIDAD, Toda intrusion es detectada por camaras grabadoras que remiten a la nube
CONFIGURACION INALAMBRICA DOBLE VIA

Mow DSC @hua ar>° SIEMENS

FACILIDADES DE PAGO
PAGCO CON CHEQUES CONTRAENTREGA DE VALORES
0/30/60/90/120/150

TECHNOLOGY
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PANEL DE CONTROL DE ALARMA

de 4-8 Zonas, y de 8 a 16 zonas.

Monitoreable contact ID.SIA, 4+2y formato domestico.

Hasta 100 usuarios. 80 Botones inalambricos. Menu rodante para
rapida programacion. Soluciones cableadas e hibridas.

Auto Armado/Desarmado y activacion de salidas. Opcién de retorno
de llamada. Capacidad de control de acceso con lectoras de proximi-
dad. Disenado para cumplir con EN-50131. Facil instalacion.

Soporta todos los Accesorios FreeWave

K STARX

RUNNER

TECNOLOGIA DE IMAGEN QUAD CON INMUNIDAD A MASCOTAS

La nueva linea de detectores Swan usa lentes opticos especialmente disenados con un Unico sensor de
elemento Quad y la nueva electronica basada en ASIC. La unidad tiene una avanzada inmunidad a
mascotas que puede virtualmente eliminar las falsas alarmas causadas por pequenos animales y masco-
tas de hasta 25Kg (55 Lbs) de peso.

AGUDA DETECCION Y ESTABILIDAD EXCEPCIONAL

Los detectores Swan proveen niveles de desempeno de captura sin precedentes, inmunidad a la luz
visible y los transientes eléctricos con estabilidad excepcional para toda aplicacion de seguridad.

g @ |

SWANQUAD

Sensor infarrojo DIGITAL
Patréon de detecciéon: 18 x18
mts. Inmunidad a mascotas
hasta 25 Kg. Compensacion
de temperatura. Disefio
compacto apto para
aplicaciones domiciliarias.
Contador de pulsos variable
1-2 y 3. Ajuste de sensibilidad.
Inmunidad ambiental.

SWAN1000

Detector Microondas e
infrarojo pasivo.
Procesamiento de sefial de
microondas digital. Ajuste
de sensibilidad de Piry
Microondas. Compensacién
bidireccional de
temperatura. Antimascotas
hata 25 Kg.

FW-SWAN

Pir inalambrico /
Frecuencia de trabajo: 868
Mhz. Electronica basada
en tecnologia ASIC.
Alimentado con bateria
lithium, duraciéon 4
afos.Excelente rango de
cobertura, hasta 15 mts.
Alcance efectivo 700 mts

GENIUS

Detector de movimiento de
doble elemento dual. Sistema
optico “Dual Doble” para vision
tridimensional y facil
diferenciacién entre animales
pequenos y verdaderos
intrusos. Avanzada electrénica
basada en ASIC para una
maxima exactitud y fiabilidad.
Compensacion automatica de
temperatura. Alta inmunidad a
RF y EM. Adaptada para
instalaciones en ambientes
hostiles

TEL: 5091-6500 / PEPIRI 758, PARQUE PATRICIOS CABA

WWW.STARXSECURITY.COM.AR

VENTAS@STARX.COM.AR
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Control de velocidad fotografico

NS-RNADNAL

Solucién para la captura e
identificacion de excesos de
velocidad.

Q\
S

21-08-2013
= 16:22:18
| 46km/h

Tecnologia en Seguridad presenta una nueva
solucién para la identificacién y registro de
excesos de velocidad vehicular.

El sistema NZ-RADAR utiliza un radar del tipo
doppler para identificar la velocidad de los
vehiculos y ante un exceso de velocidad captura
varias imégenes en alta definicién.

Es importante destacar que el sistema es
totalmente auténomo, valiéndose de la red para
realizar todas las comunicaciones y de esta
manera se mantiene un control total de la
solucién, de forma remota.

Cartel
indicador
de velocidad.
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security solutions

CARACTERISTICAS

Captura por camara IP 2Mp @

Captura de Video mp4 @

Conectividad 3G/Wifi

Muiltiples capturas por ticket

Conectividad 3G/Wifi

Envio de Tickets al instante

Acceso al equipo Online

Upgrades remotos

UPS interna con autonomia de 5 hs.
Identificacion de velocidad desde 2 a 300 km/h.
Distancia de toma configurable entre 102120 m.

O

tecnologia
en seguridad

la evolucion natural

Almacenamiento local y remoto

Gabinete segurizado, estanco apto intemperie
Velocidad, hora, fecha y nombre del lugar
embebido en la imagen

Tension 12V.Consumo 1.5A

Integracion con sistemas de CCTV

Alto nivel de encriptacién en transmisién y
almacenamiento de imagenes

Niveles de acceso segurizado, password y registro.

Bulnes 439 (C1176ABG)
Ciudad Autonoma de Buenos Aires.
Tel: (00 54) 11-5238-5553 / 54 / 58 /59

info@tecnologiaenseguridad.com
www.tecnologiaenseguridad.com


www.tecnologiaenseguridad.com
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Inauguran nuevas sedes

Eventos

DIALER

Jornada de capacitacion

SIMICRO

Capacitacion de GeoVision

SECURITY ONE

Feria de Gobiernoy
Servicios Publicos

Empresas

DRAMSTECHNOLOGY

Diez afios agregando valor a
sus productos

FULLTIME ARGENTINA

Entrevista a Rafael Garcia

GRUPO MF

Entrevistaa
Fernando Mengoni

22

76

80

104

110

Empresas Net report

NYKEN ARGENTINA

Entrevista a
Juan Carlos Laruccia

Co

116 | Seguridad informdtica
aplicada a la seguridad
electronica

Escribe: Lic. Damidn Colaneri

MAYNAR S.R.L.

Entrevista a Augusto Makar

TEKNO HOMES

Entrevista a Mariano Rubistein

TYCO

Entrevista a Carlos Camogli

Tecnologia

{lluminacién integrada
oiluminadores
independientes?
Escribe: Eddie Reynolds,

Presidenta y directora general
de lluminar

Preguntas frecuentes ADE+

136 | Tienda de

Enla;es ‘ seguridad

inalambricos

{Qué es un enlace?

¢Qué tipos hay? 148 | ALONSO Report

¢Y un access point?

{Cémo elijo una antena? 156 | Boletin CEMARA
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Solucion HDCVI 4 MP

El lider de 4 MP
En tiempo real HD-sobre-cable-Coaxial.
Sistema de video vigilancia.

s

i
' B il
y |

Caracteristicas:
» Tecnologia analdgica HD lider, adaptable a
futuros cambios.

iy o

» Claridad superior en areas criticas con 4 MP en
tiempo real, WDR y formato 16: 9 de video.
* Varios modelos, todos con IP67, CE y UL.
¢ HCVR compatible con versiones anteriores con
2MPmp o menos.
e Smart H.264, hasta elahorro de hasta 70% del
ancho de banda y ahorro de almacenamiento.

Productos disponibles:
- Camara Serie 2401 HDCV/.
- 7000-4M Serie 4 MP HCVR.

DAHUA TECHNOLOGY CO., LTD.
No.1199 Bin'an Road, Binjiang District, Hangzhou, China. 310053
Tel: +86-571-87688883 Fax: +86-571-87688815

Email: overseas@dahuatech.com

www.dahuasecurity.com
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POLITEC:

la evolucidn e innovacién
de la proteccion perimetral
ya esta aqui.

POLITEC ltaly cuenta con la - POLITEC ha desarrollado a lo largo

tecnologia necesaria para . de los afios una notable capacidad para

desarrollar sistemas de deteccién | la investigacién que ha permitido

e intrusién, proporcionando . superar los retos del mercado,

soluciones completas para . cada vez mds exigente,

proteccion interior y exterior, .y adaptarse a las necesidades

aprobados por su alta calidad . de los clientes en materia /
en la Unién Europea. - de intrusion.

Getterson Argentina * PARVIS

es Distribuidor de * SANDOR

toda la Linea POLITEC e MANA

en el pais. * ADEBUS
* SADRIN
* ALES

¢ NAT SENSOR

V' L 4 —
ZmoLiITeEC

ITALY

Descubra por qué
elegir POLITEC

es la ventaja diferencial.
Consitiltenos.

s ()

Getterson Argentina S.A.l.C. @oo
Av. Corrientes 3240 / C1193AAR
Buenos Aires / Argentina
tel. (54-11) 6777-6000

fax: (54-11) 6777-6006
hiperseg@getterson.com.ar
www.getterson.com.ar
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NI Nota de tapa

Respeto por la cadena comercial

Microfast S.R.L.

Presente en el mercado argentino desde 1991, a partir de alianzas estratégicas la empresa comenzd en

2008 su posicionamiento en el mercado de la seguridad electrénica. Hoy, con productos de primera

calidad y consolidada como distribuidora, potencia sus marcas a través de precios diferenciales.

E n un mercado donde la compe-
tencia es grande, Microfast S.R.L.
se enfoco en la formacién constante
de sus técnicos, de su departamento
comercial y en la innovacion continua
para dar un servicio efectivo y puntual.
La constante capacitacién de su de-
partamento de ventas, acomparado
por un soporte técnico con altos co-
nocimientos, garantiza un excelente
resultado a la hora de realizar un pro-
yecto, ya sea a través de su oficina
central o de su amplio canal de distri-
buidores a lo largo de Argentina.
Afianzada en el mercado regional, la
empresa consolida su cadena de dis-
tribucién apostando al crecimiento a
partir de politicas comerciales claras,
respetando la cadena de valor y pro-
poniendo a sus clientes la posibilidad
de realizar nuevos negocios a partir
de productos de calidad y agregando
un valor fundamental: el servicio.
Microfast S.RL, presente en el mercado
desde 1991, abrid a fines de 2008 su
oficina en Chinay obtuvo la distribucién
de Sinovision Technology and Deve-
lopment para Latinoamérica en toda
su linea de cdmarasy productos CCTV.
Ademas, fabrica fuentes switching de
alimentacién y cables disefados para
CCTVy alarmas. A principios de 2011
cerr6 un convenio con Hanbang Tech-
nology y Onpoint Tech Co. para en-
samblar en Argentina y dar soporte
local para toda su linea de DVR y
antenas antihurto, también represen-
tdndolos en Latinoamérica.

ATENCION AL CLIENTE

Microfast apunta a brindar todo su
soporte y apoyo con la firme idea de
que la excelencia viene de la mano de
la capacitacién constante: "Ya sea a
nivel comercial o técnico, constante-
mente buscamos nuevas herramientas
que permitan el desarrollo de nuestros
clientes. Desde un comienzo compren-
dimos que tanto el gremio como nues-
tros distribuidores son nuestros socios

30 >

CALIDAD, PRECIO, SOPORTE Y GARANTIA

jESTES DONDE ESTES!

N
coJTecnuI:ontrul

seguridad slecirénics

Lt

L-cusdrado

CORDOBA MENDOZA - TUCUMAN

SEGURIDAD

CABA

SANTA FE

DVR — Camaras — Controles de acceso — Antenas RF — Cerraduras — Cables — Housing - Accesorios

ventas@microfast.com.ar - www.microfast.com.ar

en este proyecto y tenemos la obliga-
cion de estar a la altura de sus requeri-
mientos', explicd Daniel Steirensis, Socio
gerente de lafirma. "No solo prestamos
atencion a la provisién de equipos en
tiempo y forma, sino que nos exigimos
altos estandares de calidad, lo que nos
proporciona un producto confiable.Y
en caso de que sea necesaria su repa-
racion, ya sea en garantia o fuera de
ella, trabajamos para ejecutarla de ma-
nera rapida y eficaz’, agrego.

El constante crecimiento de la empresa
es uno de los factores preponderantes

a la hora de pensar en la comodidad
de sus clientes. Por ese motivo, Microfast
dised su nueva sede con un amplio
showroom, nuevas instalaciones téc-
nicas y un espacio de capacitacion
para sus clientes.

NUEVOS CANALES

“Gracias a la variedad de productos y
a la calidad de las marcas que repre-
sentamos es que hoy nos encontramos
en plena expansion. Sabemos que con-
tamos con un diferencial tecnolégico
y de servicios para ofrecer al instalador



PowerSeries

néeo

Invierta en el futuro de su negocio
con PowerSeries NEO Version 1.2

El sistema de seguridad hibrido mas adaptable
que genera resu/l,tado_‘s excepcionales

con Tecnologia

Power

Descubra nuevas oportunidades de negocio; aplicable tanto
para aplicaciones comerciales y residenciales

Reduzca sus costos operativos; Sensores inalambricos de
seguridad confiables que hacen muy facil las instalaciones

Cierre negocios en grandes instalaciones; hasta 1000 cédigos
de usuario para el mercado comercial o de aplicacion multiple

Negocios que seguro se repetiran; Sistema escalable en extremo
que puede adaptarse a las necesidades cambiantes de los clientes.

e DSC
1-888-888-7838
© 2016 Tyco Intemational Ltd. y sus respectivas comparnias. Todos los derachos reservados. De Tyco Security Products
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y sobre ese base pensamos nuestro
crecimiento’, expresd Mariano Fejgiel-
man, Socio gerente de la compaiia.
“Para potenciar ese crecimiento estamos
buscando constantemente distribui-
dores en todo el pais que puedan
vender al instalador al mismo precio
que nosotros como importador, ha-
ciéndonos cargo nosotros de todo lo
que se refiere a la capacitacion y soporte
técnico’, remarco.

“Lo que le ofrecemos al distribuidor
es que pueda obtener buenos margenes
de ganancia en la compra para que
luego el instalador que les compra tam-
bién pueda hacer diferencias a la hora
de cotizar un proyecto. Por eso es que,
sin dejar de lado la calidad del producto,
nos estamos enfocando en que cada
eslabdn en la cadena pueda competir
con margenes atractivos para poder
llegar a un mayor nimero de clientes
finales’, sefalaron desde la compania.

“Otro diferencial que ofrecemos es la
garantia: para nosotros la garantia em-
pieza a tener vigencia en el momento
de la compra de la mercaderia y todos
los productos se entregan en destino.
La idea es simple: no competimos con
nuestros clientes, nos transformamos
en sus socios’, destaco Fejgielman.

{Qué criterios utilizan para la seleccion
de distribuidores? “Basicamente bus-

<32

- 1 !
Tomas, Maximiliano, Tomas, Rebeca y Carlos, parte del equipo Microfast

camos distribuidores que respeten la
cadena de precios, que ofrezcan solu-
cionesy soporte a sus clientes y que se
transformen en nuestra cara visible en
todos los puntos de Argentina en los
que podamos estar presentes’; resumid
Sterirensis.

PRODUCTOS

« Antenas antihurto de tecnologia RF y
AM: sistemas antihurto para locales
comerciales. Estos sistemas pueden
combinarse con hasta tres juegos de
antenas (tres emisoras TX y tres re-
ceptoras RX) y asi cubrir distancias de
hasta 7,5 metros. Su tecnologia digital
y el uso del indicador DSP permiten
ajustar el equipo sin necesidad de
dispositivos especiales. Poseen sistema
de autocalibracion y exclusién de zo-

nas. También modelos MONO y toda
la linea de accesorios (Hard Tags, eti-
quetas, detachers, pistolas).

- DVR/NVR Hanbang: equipos con tec-
nologia AHD de 4,8y 16 canales. Las
unidades que se presentaran ofrecen
distintas resoluciones de grabacion/re-
produccion. Linea profesional de NVR
y cdmaras AHD de 2,0 Mpx.

« Camaras HD/IP Sinovision: la linea in-
cluye camaras domos, minidomos,
antivandalicas, PTZ y distintos alcances
de IR para vision nocturna.

- Accesorios: cables, fuentes switching,
conectores, testers HD.

« Controles de acceso: amplia gama
de controles de acceso, cerraduras y
accesorios. |

( @ \} MICROFAST
%jicrofy
& 1541147736266
& ventas@microfast.com.ar
& www.microfast.com.ar
n /microfast
ﬂ @microfastsrl
ﬁ /+MicroFastSRLBuenosAires/about
E /microfastsrl

+54 114773 6266

RUBROS

« DVR/NVR.

- Camaras y accesorios CCTV.
- Control de acceso.

« Antenas antihurtos.


www.youtube.com/microfastsrl
www.facebook.com/microfast
www.twitter.com/microfastsrl
plus.google.com/+microfastsrlbuenosaires/about

microfast

SEGURIDAD ELECTRONICA

sINoVISION KFJiN 3B 5 7 |q.| ONPOINT

Professional CCTV Provider HANBANGGAOKE Security Systems

o 4 /microfast . . =
E efiscct Visite nuestro catalogo completo en:

You g
/microfastsrl

% e WWW, Microfast.com.ar


www.youtube.com/microfastsrl
www.facebook.com/microfast
www.twitter.com/microfastsrl
plus.google.com/+microfastsrlbuenosaires/about
www.microfast.com.ar

Soluciones Hanbang @%ﬁ;’%ﬁ

NVRs Hanbang (HB-NVR2106E) y Hanbang PoE (HB-NVR2224E-P)

] NHERH

) HANBANGGAOKE

NVR HB-NVR2224E-P ® 24 canales de video/ 8 canales PoE.

® Admite cdmaras de hasta 5 megapixeles.

® Graba en hasta 5 megapixeles y 8 Mbits de bitrate.

* Reproduce todos los canales en simultdneo.

e Admite 2 HDD HOT SWAP de hasta 8Tb c/u.

e Posee 2 entradas/ 1 salida alarma + RS485.

e Soporta nube, uPnP, exploradores IE, Chrome y
Firefox, sin instalacién de complementos.

® CMS servidor-cliente modular, integrado a la nube.

NVR HB-NVR2106E . 6car?ales' de video.

® Admite camaras de hasta 2 megapixeles.

® Graba en hasta 2 megapixeles y 8 Mbits de bitrate.

® Reproduce todos los canales en simultaneo.

e Admite 1 HDD de hasta 8Tb c/u.

e Soporta nube, uPnP, exploradores IE, Chrome vy
Firefox, sin instalacion de complementos.

e CMS servidor-cliente modular, integrado a la nube.

~1080P
Full HD

Camaras Hanbang AHD2.0: 1080p analogicas.

HB-ANC522E HB-ANC532E

® Sensor CMOS 1/2.7

® Resolucion: 2 megapixeles (1920 x 1080).

® Sensibilidad: color: 0.01 Lux  B/N: 0 Lux

e Lente fijo: 3.6mm, varifocal 3.6-12mm en HB-562E

® Base articulada de 3 ejes, de facil ajuste. Roscada en HB-532E
® Filtro mecdnico de infrarrojos (IRCUT)

® |luminacion IR:

# 522/532/542E: 36 LEDs IR (distancia IR: 30m)
HB-ANC542E HB-ANC562E #* 562E: 42 LEDs IR (distancia IR: 35m)
* Configuracion OSD por joystick integrado.
® Soporta 3D DNR (reduccion digital del ruido 3D)
) o Alimentacién: 12VDC +/- 10%
‘IOGOP ‘lUBOP
Fu[l HD | Full HD |

@microfast




Grabadores Hanbang AHD gama 1080P. 1080N y 720P

DVR HB-5216E-D ® 16 canales de video / 2 de audio.

® Admite camaras 1080p, 720p y analdgicas.
® Graba en 1080P a 15 fps por canal.
u b m ® Reproduce todos los canales en simultaneo.
o e Admite 2 HDD de hasta 8Tb c/u.
e 0 c ® Posee 4 entradas/ 1 salida alarma + control de domos
e Soporta nube, uPnP, exploradores IE, Chrome y

Firefox, sin instalacién de complementos.

1'DBOP
| Full HD |

DVR HB-5108E-D / HB-5104E-D «8/ane EE S e 2 o

® Admite cdmaras 1080p, 720p y analdgicas.
® Graba en 1080P a 15 fps por canal.
u > m ® Reproduce todos los canales en simultéaneo.
e Admite 1 HDD de hasta 8Tb.
_ : (é ® Posee 4 entradas/ 1 salida alarma + control de domos
e Soporta nube, uPnP, exploradores IE, Chrome vy

Firefox, sin instalacion de complementos.

DVR HB-5108E-C / HB-5104E-C diananil o R

® Graba en 1080N a 25 fps (4ch) y 15fps (8ch)por canal.
u b E ® Reproduce todos los canales en simultdneo.
® Admite 1 HDD de hasta 8Tb.

® Posee 2 entradas/ 1 salida alarma.
e 0 ‘0 e Soporta nube, uPnP, exploradores IE, Chrome vy

Firefox, sin instalacion de complementos.

e 16 canales de video / 2 de audio.

e Admite cdmaras 960p, 720p y analdgicas.

e Graba en 720P a 18 fps por canal.

® Reproduce todos los canales en simultaneo.

* Admite 2 HDD de hasta 8Tb c/u.

® Posee 4 entradas/ 1 salida alarma + control de domos

e Soporta nube, uPnP, exploradores IE, Chrome y
Firefox, sin instalacion de complementos.

e 16 canales de video / 2 de audio.
DVR HB-5116-BC e Admite cdmaras 960p, 720p y analdgicas.
® Graba en 720P a 25 fps por canal.
® Reproduce 4 canales en simultaneo.

= » e Admite 1 HDD de hasta 8Tb
= * Posee control de domos.
720 P ; e Soporta nube, uPnP, exploradores |E, Chrome y

Full HD : Firefox, sin instalacion de complementos.

DVR HB,S]_OS,BC/ HB-5104-BC *8/4 canales devideo / 2 de audio.

* Admite camaras 960p, 720p y analégicas.

e Graba en 720P a 15 (8CH) y 25 (4ch) fps por canal.

* Reproduce todos los canales en simultaneo.

e Admite 1 HDD de hasta 8Thb.

- e Soporta nube, uPnP, exploradores |E, Chrome y
_720P _ ' Firefox, sin instalacion de complementos.

Full HD




& Psimeuision

Camaras Sinovision 720p

MFC2025AHD10 MFC4004AHD10
= * Sensor CMOS Aptina 1/4” + Nextchip 2431

e Resolucion: 1 megapixel (1280 X 720)
* Base articulada de 3 ejes (1038,1048, 2025),
o roscada (4004), de facil ajuste.
720 P : " & 720 P
Domo antivandalico
~* |luminacion :42 LEDs IR. Distancia IR: 45 m (2025)
i) (WL R0 1500 36 LEDs IR. Distancia IR: 30 m
(1038, 1048, 4004)
MFC1038AHD10 e Lente varifocal: 2.8 a 12mm regulable (2025, 4004)

{é} . e Proteccién IP66 waterproof + IRCUT + OSD.

WDRJ WBJ DNRJ DEFDGJ

MFC1048AHD10

720; * Configuracion OSD por joystick integrado.(2025,4004)
- e Control de brillo, contraste y saturacion. (2025,4004)

Camaras Sinovision 1080p 4 en 1
(AHD, TVI, CVIy analogica)

SN-HD20-W1040R-V e Resolucién: 2 megapixeles SN-HD20-D4003C-V
e Base articulada de 3 ejes, de facil ajuste.

e Antivandalico (D4003) P

® Cambia facilmente el formato de video con el joystick y )

incorporado. '
e Controles integrados al OSD de la camara: - \ '
. o WDR + WB + DNR @
080 e Control de brillo, contraste y saturacion 1080P
® Norma PAL/NTSC configurable 3 4 Full HD |

Cdamaras IP Sinovision 1080p (con o sin PoE)

SN-IPCH20-W1044-SN-POE SN-IPCH20-D4003C-SN-POE
SN-IPCH20-W1044-SN-PON SN-IPCH20-D4003C-SN-PON
® Alimentacion PoE (Power over ethernet) incorporado: se -
T conecta el patch cord a un NVR PoE , no requiriendo fuente .
\ externa. \ 4
\ ® Posee plug de alimentacién (para conexién a un NVR sin PoE) '/_\ '
GEAE S S ® Resolucion: 2 megapixeles @
V4 (sensor 1/2.9"” SONY IMX322 + Hi 3516C). h Vi
: , ® Posee protocolo ONVIF. ' - _

e Waterproof

.ONV|F . PoE e Proteccion IP66. ONVIF. PoE

e Base articulada de 3 ejes, de facil ajuste (W1044)

P66 ‘ 6 array | ® Base roscada de facil ajuste (D4003C) P66 LEDs
—— a— .

e Posee sistema de nube, DDNS

n @microfast




DVRS AHD

@ _siouision

Grabadores Sinovision AHD hibridos gama 1080P y 1080N

DVR SN-AHD81216MH

1080P

DVR SN-AHD4114TH

€3 SHonSION

1080P

DVR SN-AHD4018LM

DVR SN-AHD3014LS

1080N
HD

Modelo SN-AHD81216MH
16 ch 1080P a 12 fps
Como DVR
8 ch 1080P a 25 fps
Como 8 ch AHD 1080P +
Hibrido 8chIPa 1080P

Como NVR 8ch IP a 1080P / 8chip a 3M

@microfast

® 16 canales de video/ 2 de audio.

® Admite camaras 1080p, 720p y analdgicas.

® Graba en 1080P a 12 fps por canal (1080N realtime).
* Reproduce todos los canales en simulténeo.

e Admite 2 HDD de hasta 4Tb c/u.

® Posee control de domos.

e Soporta nube, uPnP, explorador IE.

® 4 canales de video/ 4 de audio.

e Admite cdmaras 1080p, 720p y analdgicas.

* Graba en 1080P a 25 fps por canal (realtime).
® Reproduce todos los canales en simultaneo.

e Admite 1 HDD de hasta 4Th.

® Posee control de domos.

® Soporta nube, uPnP, exploradores IE.

¢ 8 canales de video / 4 de audio.

e Admite camaras 1080p, 720p y analdgicas.
® Graba en 1080N a 12 fps por canal.

® Reproduce todos los canales en simultéaneo.
e Admite 1 HDD de hasta 4Tb c/u.

® Posee control de domos.

® Soporta nube, uPnP, explorador IE.

® 4 canales de video/ 4 de audio.

* Admite camaras 1080p, 720p y analogicas.

® Graba en 1080N a 25 fps por canal (realtime).
e Reproduce todos los canales en simultaneo.

e Admite 1 HDD de hasta 4Tb c/u.

e Posee control de domos.

e Soporta nube, uPnP, explorador IE.

® 4 canales de video/ 4 de audio.

e Admite cdmaras 1080p, 720p y analdgicas.

® Graba en 1080N a 25 fps por canal (realtime).
(@] ‘) ® Reproduce todos los canales en simultaneo.
TR e Admite 1 HDD de hasta 4Tb c¢/u.

(é @ ® Posee control de domos.

® Soporta nube, uPnP, explorador IE.
Modos de visualizacion y grabacién

SN-AHD4114TH SN-AHD4018LM SN-AHD7014LM SN-AHD3014LS

8ch 1080N a 12 fps  4ch 1080N a 25 fps 4ch 1080N a 25 fps
4 ch 1080P a 25 fps
4 ch 1080P a 15 fps

4ch 720p a 25 fps  4ch 720p a 25 fps

2 ch AHD 1080p +
2 ch IP a 1080P

8ch IP a 1080P / 8ch ip a 720p

4ch AHD 1080P + 4ch IP a 1080P 2 ch AHD 720P + 2 ch IP a 1080P

8ch IP a 1080P / 16¢h ip a 960p




ACCESOS + ACCESORIOS

Controles de acceso - Soluciones para consorcios, vivendas y oficinas

noozo0-4HC>»

VO —O0OLMOO >

<

MFAC-107

MFAC-105

MFL300S

MFL600S

-

MFL208

Accesorios varios:

-

wmMmZCr>»m
w»Z

noOcr o

Pasivos

€

PLUG

&

4 i

Plug macho con borneras

MFB-500MTAHD

Switching de 12VDC 1A/2A

MFB-305EX

L .

Cerradura electromagnética MF-P120 . I;;r:; ::;LDI :2: =
300 Ib (EM300) 6 600 Ib (EM600) = . Wat o
Salida NO/NC //12—24 VDC . Ana;i:;f\::lglico
Led de estado (EM-600) * Wiegand 26/34
Fail—Safe ¢
Cerradura eléctrica a piston Soportes
Retardo programable ( 0-9seg ) = ® En U (300ULy 600UL)
12 VvDC ® EnL (300Ll y600LI)
silii_dz_i NOIN('Z./ Open g ® EnZL(300ZLy 6002L)
Facil instalacién - ® De pared (5001)

MFB-502MTAHD TESTER AHD

,b" Autocrimpeables // Distancia max: 400m

Plu

FUENTE 1AMP/2AMP

Registro por huella o tarjeta
2000 usuarios de tarjeta
1000 usuarios de huella
Entrada y Salida Wiegand

Antivandalico

Registro por huella o tarjeta

500 usuarios de tarjeta/huella

Salida Wiegand

PLUGFEM

o/

g hembra con borneras

FUENTE 3AMP

»

Switching de 12VDC 3A

MFCB-3055D

L -

Bobina UTP CAT 5E. Doble vaina  Bobina UTP CAT SE. 305m
Solo para datos o video. 305m.

Solo para datos o video.

MFAC-106

AHD/Analdgico. Pantalla 4.3" TFT-LCD.
NTSC-PAL .Resolucion 480 x 272

BNC armado (0.5m / 1m)

A4

<
Cable armado con terminacién BNC

(0.5m o 1m de largo)

FUENTE 5AMP

»

Switching de 12VDC 5A

MFCB-305VD

==

Bobina UTP CAT SE. 305m
Para datos/video y tension

® Registro por huella o tarjeta
® 2000 usuarios de tarjeta

® 1000 usuarios de huella

® Salida Wiegand

® Proteccion IP66 waterproof

® Registro por codigo o tarjeta
® 1000 usuarios

® 1000 usuarios de huella

® Entrada Wiegand

* Antivandalico

Tarjetas RF y TAGs

——

® Frec. Operaciéﬁ: 125 kHz
Mide: 1.8 x 54 x 85.6 mm

® Frec. Operacién: 125 kHz
® Mide: 40.5x32x4.2 mm

HDMIEXTENDER

Extensor HDMI por UTP, hasta 30m .
1920 x 1080 (1080P). Incluye fuentes

BNC crimp

n
&

Ficha BNC para crimpear

FUENTE 7AMP

»

Switching de 12VDC 7A

MFCB-UTPBIP

Bobina UTP CAT 5E. 100m
Con par 2x0.75 para 220VAC

@microfast




|G| oNPoINT ON POINT
N g @@ N

Sistemas antihurto por radiofrecuencia

Antenas RF OP-GO01 y OP-G0O3 Nueva gama:
An_tenas detectoras por - Modelos )
radiofrecuencia Antenas y accesorios
Modelo . opPGo1 |  OP-GO3 de tecnologia AM
Modo de funcionamiento dual (Tx+Rx) dual (Tx+Rx) o
Material de la antena ‘Acero Inoxidable: Aluminio (OCUStO magnencas) 8 kHz
Frecuencia de trabajo 8.2 MHz +/- 0.5Mhz
Frecuencia central | 8.2 MHz
Frecuencia de modulacién (en MHz) 150/160/170/180
Distancia max. de deteccién .
Hard tag | 15m
Soft tag (4x4) ! im
Area de deteccién | Més del 95%
Dimensiones (en mm) |{1680x 350x 98 1680 x 350 x 98
Alimentacion 24VDC 1.5A
Cantidad méxima de receptores 1 _ 2 -
enlazables a un transmisor _
¢Permite sincronizar transmisores? | st

Accesorios: Tags, desactivadores y desprendedores

Hard TAGs
Dimensiones 48mm x 42mm Desactivador de etiquetas
Frecuencia | 8.2 MHz
Rango de operacién 1.5m
MODELOS
OP-HOO1 Sujecién por PIN (propdsitos generales)

® Anula las etiquetas

Sujecion por cordén de acero

orHa ideal para botellas de vi
(kisal pais bordliacdt ving) e Rango de operacion: 20cm

Corddn para OP-HOO1. Ideal para

OP-L001 )
calzados e indumentaria.
Desprendedor de pines
Etiquetas de papel RF - Soft TAG 3

Dimensiones 40mm x 40mm -
Frecuencia 8.2 MHz {0‘ Q
Rango de oparadion L L e * Dimensiones: 76mm x 25mm

MODELOS &?.. i e

& . t :
OP-501 Rollo de 1000 unidades & SRR Hve

® Fuerza magnética: 7.5 Kg

@microfast'




El mismo precio en toda la Argentina, con la comodidad de comprar en su zona.

Buscamos distribuidores en zonas disponibles. Consulte por condiciones y beneficios

Consulte el catdlogo completo en
www.microfast.com.ar

AR, ¢ 2 Distribuye en Mendoza y Tucumdn
www.i-cuadrado.com

l/ info@i-cuadrado.com
En Mendoza: (54 261) 4324 831

i-cuadrado En Tucumdn: (54 381) 4216 136

Distribuye en Cordoba

"
COJTecnOCO nt rOI www.tecnocontrol.com.ar

info@tecnocontrol.com.ar
tel: (54 351) 715 0037 / 2037420

Distribuye en C.A.B.A

www.sygseguridad.com.ar
info@sygseguridad.com.ar
(54 11) 4854 5301 / 4856 3773

SEGURIDAD

y j Distribuye en Santa Fé
’ } II —_— www.steargentina.com.ar
—— o . — info@steargentina.com.ar
. tel: (54 342) 4525 760
(_ - - r - - - N
Oficina central: Av. Raul Scalabrini Ortiz 637

CABA - Argentina - C1414DNG

Tel /§9):+54 - 11 - 47736266 . Lineas rotativas.
ventas@microfast.com.ar / &) : microfastsrl
J



www.microfast.com.ar
www.i-cuadrado.com
www.tecnocontrol.com.ar
www.sygseguridad.com.ar
www.steargentina.com.ar
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Premio para NVT

Nuevas sedes

Judge's Choice ASIS 2016

NVT
/ www.nvt.com

Un grupo de jueces, en representacion de usuarios y
expertos en seguridad, evalud y premié al switch FLEX
de NVT Phybridge en la Accolades Competition,
concurso que realiza ASIS para los productos y servicios
presentados durante el tltimo ano. El producto ganador,
que forma parte de la serie CHARIoT de NVT Phybridge,
fue reconocido por su innovacion, su valor a la hora de
optimizar costos y su facil gestion para el usuario. Este
reconocimiento a los productos NVT Phybridge se
suma al ISC Award ganado por el switch Cleer el afo
pasado.

“NVT Phybridge tiene la reputacion de presentar al
mercado innovaciones practicas y valiosas para los
usuarios finales; es muy positivo ver que el switch
FLEX ha sido reconocidoy esto se debe a su capacidad
de extender Ethernet y PoE sin necesidad de invertir
en gabinetes adicionales y sin interrupciones, lo que
representa un ahorro de costos significativo’; expreso
John Croce, CEO de NVT Phybridge.

El switch FLEX fue disefiado para ayudar a los
clientes a transformar infraestructuras UTP existentes
de 2 0 4 pares en redes IP, que estan equipadas con
alimentacién y brindan conectividad a dispositivos
de punto final de IdC (Internet de las Cosas), y para
satisfacer los requerimientos de largo alcance en
nuevos edificios. Transmite Ethernet de alta velocidad
y PoE++ (50 vatios) con alcance de hasta 500 metros y
puede emplearse para todos los dispositivos de punto
final IP que requieren conectividad Ethernet de alta
velocidad y alta potencia. “Ningun otro switch en el
mercado combina estas caracteristicas de energia, in-
terfaz gréfica, opciones de pares de cables y largo al-
cance’, agrego Croce.

La ceremonia de entrega del Judge's Choice se llevo
a cabo el 12 de septiembre, durante el almuerzo de
bienvenida del show de ASIS 2016, con mas de 5.000
miembros y asistentes. Steven Fair, EVP Global de NVT
Phybridge, fue el encargado de recibir el premio en
nombre de la compania. m

Alse y FAM

I8é ALSE ARGENTINA

/

{

@ www.alseargentina.com.ar
—

Acompanando al sector y atento a la evolucion de la
industria, Alse Argentina anuncia la inauguracion de
sus nuevas sedes: los departamentos de logistica y de
1+D.

El Departamento de logistica y Centro de ventas
Norte esta ubicado en la calle Carlos Fco. Melo 3468
de Villa Martelli, partido de Vicente Lopez, GBA. Su te-
Iéfono de contacto es (+54 11) 4761-9258. Por otra
parte, el Departamento de 1+D y Centro de ventas
Sur/Oeste esta ubicado General Roca 2914 de Ciudadela,
partido de Tres de Febrero, GBA. Su nimero telefénico
es (+54 11) 5435-6398/97.

Asimismo, la empresa mantiene el contacto con sus
clientes a través del 0810-888-2573 o por mail a la
casilla ventas@alseargentina.com.ar. Con mas de una
década de presencia en el mercado, Alse es hoy un re-
ferente de calidad y durabilidad en automatismos de
puertas y portones. m

FABRICA ARGENTINA DE MOTORES - FAM
www.famargentina.com.ar

La actividad de FAM se centra en la elaboracion de
motores, principalmente para automatismos de portones,
para lo que cuenta con un equipo especializado en fa-
bricacion, venta y asesoramiento al cliente, ademas de
una amplia experiencia en el rubro.

La empresa anunci6 el cambio de direccién de su
sede, que estd ubicada ahora en la calle Florentino
Ameghino 333 de Villa Martelli, partido de Vicente
Lépez, GBA, entre las calles Francisco Narciso de Laprida
y Adolfo Alsina.

Su teléfono de contacto es el (+54 11) 2059-5218 y la
casilla de correo electronico info@famargentina.com.ar. m

41
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Viamonte 1226 - (S2000ETZ) Rosario - Santa Fe - Argentina

Tel.: (54-341) 4860800
e-mail: contacto@dmasrl.com.ar

O
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A compartir un evento especial de dia completo

DSC exacq KANTECH

De Tyco Securny Products

T

,w’

e L LAL.W

Products Day

—=
..-s

NOVIEMBRE

Soluciones de seguridad integradas
para dialogar,

conocer

e intercambiar conocimiento,
casos de éxito

y experiencias propias.

INSCRIPCION VIiA E-MAIL
eventos@dmasrl.com.ar

Security Products
Distribuidor Autorizado
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Jornada de capacitacion de Dialer

Conectividad, software y control de acceso

Con la presencia de directivos de Anviz, EBS y Digifort, Dialer llevé a cabo la presentacion de las nuevas

tecnologias de sus representadas y la nueva versién del software del desarrollador brasilero. RNDS

habld con los representantes de las marcas acerca de las novedades.

E n el BA Sohotel, ubicado en la
Ciudad Auténoma de Buenos Ai-
res, Dialer llevoé a cabo una jornada de
capacitacion en tecnologias para vi-
deovigilancia IP, conectividad GPRS y
control de acceso, evento que contd
con amplio apoyo de los clientes del
distribuidor. Estuvieron presentes John
Jairo Betancour, Ejecutivo de cuentas
para Latinoamérica de EBS; Aries Ce-
zaretti, consultor técnico y Gerente
para Latinoamérica; Juan Pablo Moraes,
Gerente de producto de Digifort; Nahuel
Montana, Gerente de Marketing para
Latinoamérica; y Federico Murga, Senior
presale support engineer de Anviz. La
apertura del evento estuvo a cargo de
Ricardo Marquez, Gerente general de
Dialer Seguridad Electronica.

El primer segmento de la jornada co-
rrespondio a EBS, quien a través de su
representante mostré los nuevos pro-

44 >

ductos de la compania: el control de
ronda ActiveGuard, control de ronda
y GPS personal ActiveTrack, los nuevos
transmisores GPRS IP para sistemas de
alarmas 3Gy su nueva plataforma de
soporte técnico.

“EBS siempre se caracterizé por el
desarrollo de tecnologia GPRS e IP:
transmisores universales GPRS, trans-
misores IP y duales para sistemas de
alarmas y controles de ronda en tiempo
real, con distintas variantes. El dltimo
desarrollo es un transmisor GPRS para
apertura de puertas que se maneja a
través de una aplicacion. Estd pensada
basicamente para sitios donde no hay
presencia de guardias fisicas. Gracias a
este dispositivo y mediante la aplicacién,
un encargado de seguridad o personal
de una empresa puede saber si una
puerta fue o no abierta a través de un
mensaje o consultando la aplicacion’,

anunci6 Betancour acerca de las no-
vedades de EBS.

La compaiia, de origen polaco, firmé
un convenio con la empresa colom-
biana Solutec a través del cual el dis-
tribuidor representa y brinda soporte
técnico a la marca en nuestra region,
dando origen a EBS Latinoamérica.“Si
hablamos de Latinoamérica, podemos
segmentar el mercado por paises, en-
contrando similitudes en las necesi-
dades y consumo en algunos de ellos,
como Colombia, Chile y Argentina. En
esos paises la mayor demanda de apli-
caciones con tecnologia GPRS viene
por parte de las empresas o compaiias
de monitoreo y seguridad. Las com-
panias de seguridad, por ejemplo, quie-
ren utilizar el control de ronda; al elegir
uno con tecnologia GPRS estan adi-
cionando electrénica a su empresa,
por lo que (generalmente) crean una
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division especifica para la implemen-
tacién de estos sistemas. Es por eso
que en muchos paises de Centroamérica
se ve esta conjunciéon: empresa de mo-
nitoreo mas seguridad electrénica, un
fendmeno que se replica en el resto
del continente aunque todavia en me-
nor medida. Ese sector es el que mas
demanda las soluciones que podemos
ofrecer”, detall6 el directivo.

En cuanto a otros segmentos del mer-
cado que requieren tecnologia asociada
a la transmision GPRS/IP se encuentran
las companias integradoras.“Quien instala
cadmarasy alarmas también necesita de
nuestra tecnologia, que vinculard sus
dispositivos con una central de moni-
toreo. Es por eso que como estrategia,
desde EBS, se buscan socios locales en
cada pais que puedan ofrecer el producto
alos instaladores’, sefal6 Betancour.

Finalmente, acerca del mercado ar-
gentino, el representante de EBS afnadio:
“Argentina es un pais que cuenta con
produccién de tecnologia y por tanto
se nos plantea un mercado diferente,
donde tenemos un competidor local.
Es por esto que armamos una estructura
capaz no solo de competir en costos
sino que, para ser exitosos en este mer-
cado, trabajamos para equiparar la
oferta técnicay el servicio de posventa,

<46

haciendo atractivo el producto para el
cliente desde esos aspectos”

DIGIFORT

Aries Cezaretti y Juan Pablo Moraes
fueron los encargados de llevar a cabo
la presentacion de Digifort, que estuvo
centrada en las nuevas funcionalidades
del software en su versién 7.2, que puede
integrar andlisis de video forense.

Alo largo de la charla se fueron expli-
cando cada una de sus caracteristicas
y las posibilidades que ofrece la nueva
version de Digifort. “Tras presentar la

version 7 de la plataforma, la compania
continué trabajando para potenciar y
sumar nuevas funcionalidades al sis-
tema. Después de agregar médulos,
como la posibilidad de filmar y transmitir
desde un celular hacia Digifort y po-
tenciar el software para reducir el pro-
cesamiento, anunciamos la integracion
con GoogleMaps ademas de un gran
avance en el sistema LPR, que le da al
usuario un porcentaje muy alto de cer-
teza en la identificacion de caracteres.
La novedad, hoy, es la analitica de
video forense asociada a nuestra pla-
taforma”, destaco Cezaretti. “El nuevo
madulo de andlisis forense que estamos
presentando es la cuarta version del
software que estamos integrando a
nuestra plataforma. Digifort es la pri-
mera empresa en Latinoamérica en
incorporar esta herramienta a su pla-
taforma y comercializarla a nivel re-
gional’, agregd Moraes.

{Qué permite esta analitica de video?
“Béasicamente, se trata de una plata-
forma que permite, a través de deter-
minados pardmetros, ubicar objetos
de interés dentro de una escena. Asi,
por ejemplo, podemos pedirle al soft-
ware que busque en un determinado
rango de tiempo un color, un caracter
o cualquier otro objeto que definamos
previamente. Este aparecera en un
compacto cada vez que esté presente
en una escena’, explicé Cezaretti. “A
modo de ejemplo: si estamos buscando
una persona que viste de azul, lo que
hara el software es buscar a todas las
personas que lleven ese color, hacerle
un seguimiento a través de la escena
en el rango de tiempo prefijado y mar-
car su ubicacion alo largo de la escena’,
amplié Moraes.

“Este tipo de tecnologias se estan
aplicando con éxito en vigilancia urbana,
aunque su espectro de uso es muy
amplio, pudiendo extenderse a otros
sectores de la industria’; concluyd Aries
Cezaretti. m
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" LaUNION
hace la FUFRZA

LA COOPERACION TECNOLOGICA LA MULTIPLICA

DX CONTROL presenta dos productos que transmiten
toda la potencia de los paneles ALONSO

SAM ) NG4

+ Responde a los escenarios de comunicacién de paneles Alonso
« Eventos por 3G / 2G-SMS-EMAIL

+ Doble IPy DNS

« Eventos en forma dual o backup

v 4 Entradas/Salidas

+ Eventos internos configurables

+ Programacién remota total

+ Detecta inhibidores de Celulares (Jammers)
¥ Doble SIM

+ Bateria de respaldo

¥ Actualizacién remota de Firmware

+ Evento de reprogramacion

Comunicador 2G/3G

Dx Fu " EXPTESS NGA | Comunicador Radial

' « Sin costos mensuales

+ No depende de terceros, controle su propia red
'!i i v Sin interrupcién de servicio
i | l + Inmune a inhibidores (Jammers)

v Todos los eventos de CID

v Sin limite de tréfico

+ Hasta doce eventos por transmision

+ Varios canales de radio

+ No depende de un cable
— « Test periédico

&lo

w ALARMAS VA ED

Av. Rivadavia 12.396, Ciudadela, Provincia de Buenos Aires - Tel/Fax: +54 11 4647-2100

dxcontrol@dxcontrol.com.ar + www.dxcontrol.com
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Capacitacion de GeoVision en Simicro

Soluciones integrales en control de acceso

Nuevas tecnologias y lineas de productos fueron el motivo de un seminario en Simicro, una de las

mds reconocidas distribuidoras del mercado argentino. Santiago Paterson, Director general, y Laura

Bollotta, responsable de Marketing y comunicacion, cuentan sobre los proyectos de la empresa.

cendios

metral

ke

E n la sala de capacitacion de Simicro
se llevo a cabo el seminario “Solu-
ciones integrales en control de acceso”
de GeoVision. La presentacion incluyé
un amplio temario, cuyos puntos esen-
ciales estuvieron centrados en los con-
ceptos basicos para el disefio de un
control de acceso: los nuevos contro-
ladores y familia de dispositivos de GV,
las posibilidades que ofrece el software
GeoVision para el control de acceso y
la aplicaciéon de productos y soluciones
que hayan resultado en casos de éxito.
El ultimo tramo de la jornada estuvo
destinado a la demostracion de uso
delos dispositivos descriptos y alaim-
plementacién de soluciones comple-
mentarias, entre las que se cuentan las
multiples aplicaciones GeoVision, que
incluyen soluciones para el sector ban-
cario, para comercios y servicios mi-
noristas de servidores en la nube.
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Entre los casos de éxito, se citaron
instalaciones en escuelas, entidades
bancarias, edificios inteligentes y salas
de juego (bingos y casinos), entre otras
implementaciones. En cuanto a los
productos, se presentaron tanto las
distintas series de cdmaras, que incluyen
productos entry level, profesionales y
de alta gama, como las lectoras y uni-
dades que conforman un sistema de
control de acceso. Finalizado el evento,
se sorted entre los asistentes un médulo
autonomo que integra la familia de
productos de GeoVision, cuyo ganador
fue David Romero, integrador de sis-
temas de seguridad y cliente de la
compania.

“Estamos muy conformes con la con-
vocatoria y la respuesta de nuestros
clientes, que de manera activa partici-
paron del evento. Esta capacitacién no
solo se traté de proporcionar al insta-

lador e integrador informacién acerca
de las novedades de GeoVision, sino
que fue también una forma de reafirmar
el compromiso del distribuidor y el fa-
bricante para con los usuarios, propo-
niendo nuevos productos y tecnologias
que les permitan crecer en su negocio’,
explicé Santiago Paterson, Director ge-
neral de Simicro.

“Este tipo de acciones se veran refor-
zadas en lo que queda del aio, en dis-
tintas modalidades, buscando acercarle
a cada uno de nuestros clientes el ma-
terial necesario para que puedan am-
pliar sus conocimientos de los nuevos
productos. Siempre estamos abiertos
ala consulta puntual, promoviendo el
desarrollo profesional y econémico de
nuestros clientes” sefald, por su parte,
Laura Bollotta, responsable de Marke-
ting y comunicacién de la distribuido-
ra.



Pronext

Electricity & Security

ALARMA
AUTONOMA

cisa reparacion, dispc s de un equipo
técnico destinado a reparaciones. Nuestro
compromiso es que los productos no sean
descartables. Contamos con stock perma-
nente de repuestos que ayudara a acelerar
los tiempos de reparacion.

SIRENAS

SENSORES

STOCK PERMANENTE.

IMPORTADOR DIRECTO

Disponemos de stock gra a que
importamos de forma directa con los
fabricantes

www.pronext.com.ar
info@pronext.com.ar

PORTERO

BATERIAS VISOR

ASESORAMIENTO COMERCIAL

En nuestra oficina comercial ubicada en
Avenida Diaz

telefonicamente al (54 11) 4958-7717 de
lunes a viernes de9a 18 hs
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- ;Cudl es el camino que eligieron
para fortalecer el contacto con sus
clientes?

Santiago Paterson: Una de las herra-
mientas mas importantes es la capaci-
tacion y por ese motivo llevamos a
cabo el seminario junto a GeoVision.
También estamos trabajando en el re-
disefo de la pagina web, adecuandola
a las necesidades actuales de comuni-
cacion y dotandola de diferentes he-
rramientas multimedia profesionales,
entre ellas un medidor de lentes y un
calculador de ancho de banda, para
facilitar la tarea de distribuidores e ins-
taladores. Estamos trabajando parain-
corporar mas recursos de este tipo, que
irdn surgiendo del intercambio de ex-
periencias y didlogo que mantenemos
con nuestros clientes. También estamos
programando nuevos encuentros con
las distintas marcas que representamos
y la idea es organizar en poco tiempo
un seminario sobre productos de in-
cendio e intrusién, para lo cual ya esta-
mos trabajando con nuestras repre-
sentadas. La intencidn es seguir afian-
zando el contacto con el sector, el ca-
mino que la empresa siempre recorrié
y que tan buenos resultados arrojé
tanto para nosotros como para nuestros
clientes.

- {ComMo esta hoy la relacion son sus
representadas?

Santiago Paterson: Siempre mantu-
vimos intactas las relaciones comerciales
con nuestras marcas. Cada uno de nues-
tros proveedores reafirma el apoyo en
laempresay sigue confiando en Simicro,
producto de nuestra trayectoria como
distribuidora de sus productos y el tra-
bajo conjunto que se ha hecho para
posicionarlas en el mercado argentino.
La relacion comercial con proveedores
estratégicos como GeoVision, LG, Flir,
Hochikiy Risco, por citar las principales
marcas, sigue vigente.

Laura Bollotta: Seguimos manteniendo
nuestras marcas insignia y eso es una
buena senal, tanto para nosotros como
para nuestros clientes. Siempre tuvimos
bien en claro que mantener esas rela-
ciones y fortalecerlas es fundamental
para Simicro, como lo fue en etapas
anteriores de la empresa.
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- ¢Estan pensando hoy en incorporar
nuevas representaciones?

Santiago Paterson: Estamos pensando,
principalmente, en estrategias para el
relanzamiento de cada una de las mar-
cas que distribuimos; y estamos traba-
jando muy fuerte para volver a posi-
cionar a una de las insignias de la em-
presa: los productos Videoman.

Laura Bollotta: Hoy, a través de las
marcas representadas, tenemos cubierto
un espectro bastante amplio del mer-
cado de la seguridad electrénica. Sin
embargo, estamos trabajando fuerte-
mente en nuevas alianzas, tratando de
generar las oportunidades para que
marcas que hoy no estan en Argentina
estén presentes a través de Simicro.

LOS CLIENTES

Una de las principales caracteristicas
de Simicro a lo largo de su historia ha
sido la atencion al cliente. A través del
servicio personalizado, el asesoramiento
y elacompanamiento en los proyectos,
la compania ha generado un vinculo
indisoluble con los integrantes del
sector."Esa sinergia no se perdid y que-
remos potenciarla. Por eso es que es-
tamos trabajando en nuevas capacita-
ciones y mejores herramientas para
gue nuestros clientes sepan que esta-
mos para apoyarlos, para ayudarlos en
sus proyectos’, comento Bollotta.

“Seguimos trabajando para el cliente,
tratando de sumar nuestros conoci-
mientos como valor agregado a cada
uno de los productos que ofrecemos.
El cliente sabe que cuenta con Simicro
como aliado a la hora de proyectar
una instalacion o una obra. Nosotros
no queremos quedarnos solo con eso:
qgueremos hacerles saber que, efecti-
vamente, vamos a acompanarlos. De
€s0 se trata un poco esta etapa: de de-
cirle al cliente que estamos, que segui-

-

mos ofreciendo productos reconocidos,
de primeras marcas; que los conoci-
mientos en tecnologia adquiridos a lo
largo de los afios estan a su disposicion.
Que continuamos —como siempre—
trabajando para la proyeccién de Si-
micro como referente del sector’, con-
cluyé Santiago Paterson.

PRINCIPALES MARCAS

+ LG:empresa fabricante de camaras
de CCTV.

- GeoVision: soluciones completas para
videovigilancia, que incluyen placas
de video, cdmaras y almacenamiento.
Control de acceso.

« Risco Group: referente mundial de la
industria en sistemas y dipositivos
contra intrusion.

« Hochiki: fabricante de panales de alar-
ma contra incendio con distintas tec-
nologiasy multiples posibilidades de
aplicacion.

« Flir:uno de los referentes mundiales
en tecnologia termal. Ofrece también
camaras convencionales.

« Flex Watch: cdmaras y domos de va-
riada resolucion. Cdmaras moviles. m
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PRINCIPALES RUBROS

Santiago Paterson
Director general

- Control de acceso.
-Videovigilancia.

- Intrusion.

- Almacenamiento.
« Accesorios.

- Incendios.

- Conectividad.
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a I s e a la Evolucion de la Industria,
inaugura sus nuevas sedes.
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DEPARTAMENTO DE LOGISTICA
Centro de Ventas Norte

Carlos Fco. Melo 3468, Villa Martelli.
75 011 4761 9258

DEPARTAMENTO DE I1+D
Centro de Ventas Sur/Oeste
Gral. Roca 2914, Ciudadela.

75 011 5435 6398/97

0810 888 ALSE (2573)
ventas@alseargentina.com
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Aplicacion:

Potencia:

Peso Maximo del Porton:
Intensidad de uso:

Maniobras por hora:
Tiempo de Apertura (3,00 mts)
- Con placa MICRO LITE:

Residencial
1/2 HP
600 Kg
Mediano

40

12 segundos

- Con placa TURBO: 6,5 segundos
Pinén de Salida: Aluminio Z-18 Médulo 4
Corona interna: Bronce

4

Eplicacic’m: Residencial 23
Potencia: 1/4 HP
Peso Maximo del Porton: 400 Kg
Intensidad de uso: Bajo
Maniobras por hora 25

Tiempo de Apertura (3,00 mts)
- Con placa MICRO LITE:

- Con placa TURBO:

Aplicacion:
Potencia:
Peso Maximo del Porton:
Tamano Max. del Porton:
Intensidad de uso:
Maniobras por hora:
Tiempo de Apertura
- Con placa MICRO LITE:
- Con placa TURBO:

Corona interna:

12 segundos
6,5 segundos |
Aluminio Z-18 Médulo 4

Bronce

Residencial
1/2 HP
400 Kg

10 m2
Medio

40

15 segundos

9 segundos

Bronce

)
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Feria de Gobierno y Servicios Publicos

Security One presente en su Xlll edicion

El5y 6 de octubre se llevd a cabo la feria y congreso internacional para gobiernos, que retine la mds

variada oferta de productos y servicios para el sector publico, entre los que se encuentra la tecnologia

de seguridad electrdnica, utilizada principalmente para videovigilancia urbana.

- ™

‘ on la presencia de autoridades

nacionales, provinciales y muni-
cipales se llevd a cabo el 5y 6 de
octubre, en el predio de Costa Salguero,
la decimotercera edicion de la Feria
Gobierno y Servicios Publicos, la cual
contd con la participacién de empresas
de distintos sectores de la produccién
y servicios. Los principales ejes tematicos
del evento fueron los productos, ma-
quinarias, insumos, tecnologias e in-
formacion disponibles para gobiernos
locales (municipios).

“La evaluacién de nuestra presencia
en el evento es muy satisfactoria, ya
que nos permitiod interactuar con em-
presas y personas con necesidades
concretas, relacionadas principalmente
con la seguridad urbana’, manifestd
Federico Rodriguez, Gerente de pro-
ductos Hikvision de Security One."A la
muestra concurrieron principalmente
empresas integradoras de seguridad
proveedoras de municipios, secretarios
de seguridad e intendentes de dife-
rentes localidades, con lo cual pudimos
presentar nuestra oferta de soluciones
a aquellos que toman las decisiones
de compra de insumos’, continué.

Algunos de los rubros que se expu-
sieron en la feria fueron maquinas y
equipos viales; ambulancias, patrulleros
y equipos especiales; centros de control
de transito; plataformas de videovigi-
lancia y cdmaras; sistemas de georefe-
rencia, sistemas moviles de circuito ce-
rrado de televisiéon y software para
gestion de servicios urbanos, entre
otros.
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“En nuestro stand presentamos al-
gunas soluciones aptas para la video-
vigilancia urbana, como la cdmara Pa-
noVu de Hikvision, que este aflo gané
el premio GIT Security 2017, domos y
camaras de tecnologia Darkfigther, tec-
nologia que se caracteriza por permitir
la visualizacion de imagenes en con-
diciones extremas de muy baja luzin-
cluso a color, y cdmaras méviles con
tecnologias de visualizacién laser in-
frarrojo, que permiten tenerimagenes
en plena oscuridad hasta 800 metros’,
detallé el especialista acerca de los
productos mostrados.

En el rubro sistemas moviles, Hikvision
mostro, a través de su distribuidor, su
variedad de soluciones moviles. “Se
destacan en este aspecto los DVRs y
NVRs moviles para vehiculos y los sis-
temas para uso personal, como los
DVRs portables y las cdmaras de cuerpo.
Abarcan una amplia gama de usos:
desde su portabilidad por un vigilador
de un barrio cerrado o un policia de
calle hasta los equipos de uso tactico
para fuerzas de seguridad, fuerzas ar-
madas y equipos de uso militar’, con-
cluyé Rodriguez.

PANOVU GALARDONADA

GIT SECURITY AWARD

Hikvision, proveedor de productos y
soluciones de videovigilancia, fue ga-
lardonado nuevamente: en este caso
a través de su cdmara panoramica Pa-
noVu de 360°, reconocida como el
Mejor Producto CCTVy Videoseguridad
en la versién de 2017 de los prestigiosos

premios que otorga la revista interna-
cional GIT Security, medio especializado
de mayor circulacién de Europa, Oriente
Medio, Africa y Alemania. El galardén
cuenta con 75 mil personas que no-
minany votan por los productos para,
posteriormente, elegir ganadores en
cada una de las categorias. En abril de
2016, la serie PanoVu de Hikvision ya
habia recibido el premio de Disefio iF,
reconocido en todo el mundo como
simbolo de la excelencia en disefio.

“Nos sentimos muy complacidos de
recibir este nuevo premio gracias a los
muy informados lectores de esta res-
petada revista. Las cdmaras de la serie
PanoVu tienen un disefio sencillo y
limpio y una estructura compacta que
ofrece imagenes panoramicas de ultra
alta definicién, integrando perfecta-
mente en una sola unidad el video
proveniente de varios sensores. Cree-
mos que es una de las soluciones pa-
noramicas de Ultima generacién mejor
equipadas del mercado’; aseguréd Keen
Yao, director de comercializacién de
Hikvision International, tras la obtencion
del reconocimiento.

PanoVu es la serie de cdmaras de
Hikvision disefiada para aplicaciones
de monitoreo de seguridad a gran es-
cala aplicable en entornos como esta-
dios, centros urbanos, aeropuertos y
estacionamientos. La familia de pro-
ductos ofrece modelos de 8 Mpx/180°
y de 16 Mpx/360°. De esta manera, los
usuarios pueden seleccionar el modelo
ideal para sus aplicaciones de videovi-
gilancia especificas. m



Kit para portones levadizos a torsion BBS Motion
Para confrapesados de hasta 9m’

- Unico con brazo telescopico de B mm de espesor.

- 20 ciclos por hora.

Venta de kits

Automatizacion de portones

Importador Directo

Kit Levadizo VDS
Para portones contrapes:

Kit para portones corredizos cremallera y

pinon de acero BBS Motion

Hasta 350 kg. por hoja.

- Tiempo de apertura 4.5 seg/mts.

- Rotor montado sobre rodamientos.

- Central electrnica incorporada con opeidn cierre suave,
paso peatonal y cierre automatico.

- Acepta luz de cortesia y barrera infrarroja.

SISTEMAS DE SEGURIDAD

Kit para portones corredizos VDS Ultra Rapido
Hasta 500 kg. a cremallera y con pindn de acero.

- Cremalleras de acero zincado 8 mm de espesor.

- Central electronica nacional protegida con cobertor.

- Bobinado blindado y 100% cobre.

- Finales de carrera mecanicos.

Kit para portones a cremallera y
pifion de acero BBS Motion
Hasta 600 kg. por hoja.
- Tiempo de apertura 4.5 seg/mts.

a incorporada con opcidn

re automatico.

Kit para porton corredizo RCG
Para hojas de hasta 500 kg.

- Controles programados.

- Apertura 3mts./13 seg.

Kit para portones pivotantes a piston RCG

Para portones de dos hojas de hasta 2.5 mts cada una.
- Brazo accionador con potente motor de 1/4HP a pistdn.
- Apertura 13seg/90°.

VDS

& AUTOMAZIONE ACCESS)

Colectora Oeste 1662, Del Viso, Partido de Pilar - Pcia. de Buenos Aires

TEI. 02320 302-330 / 476-907 - info@360sistemasdeseguridad.com - www.360sistemasdeseguridad.com
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Respaldo y Calidad

Mas de 26 ainos en el mercado nos respaldan.
El automatizador mas vendido en latinoamérica.
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| Portones
Pivotantes

Linea Pivus Plus
Linea Pivus Embolo

—
Portones ] Portones
: Levadizos
corredlzos Linea Verti
Linea Solo CH Linea Bravo

! Linea Solo Industrial
T i Linea Top (Aéreo)
§ Linea Curvo (Aéreo)

Atencion al cliente | Tel.: (54 11) 4761 7661 Lineas Rotativas | Mail: info@seg.com.ar
Direccidon: Avda. Bmé Mitre 1400, Florida Oeste Pcia. de Buenos Aires C.P. B1602AKS, ARGENTINA



Nueva linea de Productos

DISTRIBUIDORES OFICIALES PARA TODA LA ARGENTINA

Be professional

20 aios en Latinoamérica
aportando calidad y respaldo.

CONTACTATE CON UN ASESOR COMERCIAL AL

(94 11) 4761-7661

INTERNATIONAL


www.seg.com.ar
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DRAMS Technology

Diez afos agregando valor a sus productos

Marcas de renombre mundial, calidad en el servicio, soporte técnico, garantia local y stock permanente

son cinco de los puntales de DRAMS, instalada en el mercado como un referente de calidad y seriedad

en la distribucion de productos y sistemas de seguridad electronica.

DRAMS TECHNOLOGY

& 1541148625054
& ventas@dramstechnology.com.ar

& www.dramstechnology.com.ar
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Creo que la figura de distribuidor,
en muchas oportunidades, no goza
de buena prensa ya que a menudo es
considerada como una empresa que
se dedica a entregar productos que
tiene almacenados en su estanteria sin
brindar ningun tipo de asesoramiento
ni garantia. Sin embargo, creo que la
funcion de un distribuidor es trabajar
codo a codo con el integrador para,
primero, entender los requerimientos
reales del cliente, luego proponer una
solucién y finalmente capacitarlo. Con-
sideramos a nuestros clientes como
socios de negocios con los cuales for-
jamos una relacion a largo plazo que
excede la concrecién de un determi-
nado proyecto. La apuesta de DRAMS
Technology es la de distribuir productos
de primera calidad y marcas reconoci-
das, adaptandolos, cuando sea nece-
sario, a los requerimientos locales” Hoy,
diez afnos después, los conceptos de
Daniel Schapira, fundador y Presidente
de DRAMS, mantienen plena vigencia
y dan certeza al eslogan adoptado:
“Agregando valor a sus productos”.

LOS INICIOS

“Venimos trabajando desde 2006 con
productos de muy alta calidad y pres-
taciones cuyas marcas son altamente
reconocidas a nivel mundial. Esto nos
ha dado grandes satisfacciones tanto
a nosotros como a nuestros clientes,
integradores e instaladores, quienes
valoran poder ofrecer al usuario final
una solucion diferenciadora. En la em-
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presa trabajamos dia a dia pensando
tanto en el fortalecimiento de la relacién
con nuestros clientes como en la in-
corporacién de nuevas tecnologias y
productos que complementen a los
actuales, para ofrecer soluciones tec-
nolégicas de avanzada y a la altura de
proyectos cada vez mas exigentes’, ex-
plicé el Ing. Schapira.

DRAMS Technology comenzé formal-
mente su actividad en abril de 2006
ofreciendo tecnologia para control de
acceso de Bioscrypt y cerraduras de
Securitron; en los meses siguientes in-
corpord tarjetas y lectores de proximi-
dad compatibles con HID de Farpointe
Data. Ese mismo afio obtuvo la distri-
bucién de los productos de CCTV de
Samsung Techwin, lo cual le permitié
incursionar en el mercado de la video-
vigilancia con una marca de gran pres-
tigio internacional.

La incorporacién de nuevos productos
siguié haciéndose en forma progresiva
y manteniendo siempre como principal
premisa la calidad y sus prestaciones.
Asi, en 2009 se agregaron Avigilon y
Suprema y en 2011 DRAMS tomo la
distribucion de la linea de CCTV de
Provision-ISR. Las ultimas novedades
del porfolio de DRAMS Technology es-
tan relacionadas con el agregado de
inteligencia a la plataforma de Avigilon.

Ahora también son distribuidores de
Neural Labs (reconocimiento de pa-
tentes y lectura de contenedores), Herta
(reconocimiento facial) y OnCam (ca-
maras 360°).

"Nuestro modelo de negocios se basa
en generar un valor agregado para los
productos que comercializamos. Ade-
mas de los tres principios basicos que
todo distribuidor deberia cumplir (stock
permanente, soporte técnico y garantia
local), este valor agregado consiste en
brindar a nuestros clientes las herra-
mientas necesarias, tanto en lo comer-
cial como en lo técnico, para que pue-
dan demostrar a sus propios clientes
las ventajas de determinada tecnologia
o producto, facilitdndoles el proceso
de venta. Ademas brindamos aseso-
ramiento para la instalacion y puesta
en marcha de los equipos", detallo el
presidente de la compania acerca de
la filosofia de laempresa, que mantiene
inalterable.

CRECIMIENTO

Alo largo de estos diez afos, DRAMS
Technology mantuvo un crecimiento
sostenido. Incorpord nuevas marcas y
cambid de sede: ha pasado de aquella
inicial de una planta a un nuevo edificio
corporativo con mas de 700 m?y es-
pacios bien definidos.
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utomatizacion de accesos

Al momento de
Nuestros decidir, Apriclass

Productos | =0 G s elaeleldiely
para elegir.

Gelb Force 300

N

Uso domiciliario

Peso maximo hoja 300Kg
Final de carrera mecanico
Desbloqueo para uso manual
220-230V 50Hz 130W

Diseno

Apriclass ofrece productos de alta gama,
Los motoreductores Nice se distinguen
por su elegancia y comodidad de uso.

Gelb crece en el mercado, con productos
de alta confirbilidad y seguridad, sencillos
de instalar y con opciones para cada nece-

Motor GELB' B200/450 sidad del cliente.

Comodidad

Entre otras prestaciones, la instalacion de
un automatismo agrega valor a su casa.
Usted podra entrar y salir sin peligro, sin
bajar de su automouvil.

Los ninos juegan seqguros y protegidos en @ Uso semi-int ensivo (consultar
el jardin. si no hay alimentacion eléctrica, detalles)

la puesta manual lo ayudara a utilizar sus » Peso maximo hoja 800Kg
accesos sin ningun problema.. » Final de carrera mecanico

o Desblogqueo para uso manual

Motor Nice Moby 4006/ 5016
220-230V 50Hz 350W
-
Uso domiciliario ca I |d a d @ Reduccion en bafio de aceite

@
® Longitud maxima de hoja 3 /5 mts.
@
[

Uso domiciliario

Longitud maxima de hoja 2,5 /4 mts.
Desbloqueo para uso manual
220-230V 50Hz 250W

Desbloqueo para uso manual

220-230V 50Hz 250W Apriclass, una empresa con mas de 15
anos en el mercado, ofrece productos con
desarrollo propio. Equipos reconocidos
en el mercado mundial y un excelente
grupo de personas dispuestos a entender
las necesidades del cliente, buscando la
mejora continua para su mayor satisfac-

cion,
T — T— A, - Ll .
" Seguridad y Servicio
Gelb Force 1600
® Uso domiciliario Cuando Usted elige un equipo Apriclass,
® Peso maximo hoja 300 Kg no solo elige un producto seguro, sino ® Uso semi-intensivo
® Finalde seirors también un preducte de confiabilidad y ® Peso maximo hoja 1600Kg
larga vida util. @ Final de carrera mecanico
& 2209901 50Nz 250W Ademas elige calidad y servicioen la aten- ® Desbloqueo para usomanus)
® Desblogueo para uso manual cién a todas sus necesidades y exigencias.
o Accesorios de montaje ® 220-230V 50Hz 570W

Gracias por seguir eligiendonos

N www.apriclass.com.ar Espana 1276, El Talar CP. 1 AN priclass.com.ar
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“Siempre mantuvimos como premisa
la atencion al cliente, ya que ellos son
la base del crecimiento de toda em-
presa’; sostuvo Daniel Schapira. "Cuando
comenzamos a planificar una nueva
sede, partimos de un concepto basico:
el crecimiento. Estamos convencidos
de que vamos a seguir creciendo en el
mercado y para ello tenemos que tener
un espacio fisico acorde, donde todos
podamos potenciar nuestro trabajo y
ofrecerle al cliente un lugar idéneo’,
concluyé el directivo.

LA NUEVA SEDE

Ubicada en Pringles 1267, la nueva
sede de DRAMS estd distribuida en tres
plantas. La planta inferior esta destinada
a la estiba de mercaderia y cuenta con
dos espacios separados: uno donde se
guardan los pedidos para despacho,
que cuenta con la oficina de entrega
de pedidos, y el depdsito de mercaderia,
donde cada uno de los productos y
marcas cuentan con espacio de alma-
cenamiento determinados.

La planta inferior, gracias a la amplia
entrada vehicular, permite la carga y
descarga de mercaderia tanto a clientes
como proveedores, en el interior de la
empresa; alli se ubica también el area
técnica de la compaiiia.

El segundo piso es el corazén de la
empresa: en ella se encuentran ubicadas
las oficinas de los ejecutivos de cuentas,
la direccioén, el showroom y una sala
de reuniones. “Disefiamos las areas de
trabajo en funcién de la gente con la
gue hoy contamos y previendo la po-
sibilidad de sumar puestos de trabajo
en lamedida que la empresa lo requiera’;
refirié el Ing. Schapira acerca de las ins-
talaciones.

El tercer piso esta dedicado a la sala
de capacitacion, con cupo de hasta 30
personas. Esta sala esta preparada tanto
para presentaciones como para llevar
a cabo certificaciones. Para ello cuenta
con un proyector y mesas de trabajo
en los laterales, pudiendo acondicio-
narse segun las caracteristicas de la
convocatoria. “La idea es potenciar
nuestra area de capacitacion al cliente,
ofreciéndole las herramientas necesarias
para su trabajo diario. Contamos en
ese mismo piso con un amplio espacio
que hoy funciona como una suerte de
lobby que podemos transformar per-
fectamente en una segunda sala de
capacitacion, ampliando asi nuestra
capacidad de convocatoria’; explicaron
desde la companiia. Este nivel del nuevo
edificio cuenta con amplios espacios
de servicios y ofrece la posibilidad de
adaptarse a las necesidades futuras de
la companiia.
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PRINCIPALES MARCAS
Marcas de renombre mundial y reco-
nocida calidad integran el portfolio de

DRAMS, que incluyen soluciones de

videovigilancia y control de accesos.

« Avigilon: video IP de alta definicion
(HD). Presenta las camaras con la re-
solucion mas alta del mercado y un
software de gestion (VMS) muy po-
tentey versatil, que ofrece una solucién
integrada con su propio sistema de
control de acceso, ademas de inte-
gracién con otras tecnologias como
analiticas de video, reconocimiento
de patentes, lectura de contenedores
y reconocimiento facial.

« Suprema: sistemas de control de
acceso y presentismo con lectocon-
troladores con huella digital o tarjeta.

« Samsung (Hanwha): la mas amplia
gama de productos de CCTV profe-
sional para soluciones de videovigi-
lancia.

« Provision ISR: soluciones para video-
vigilancia de tecnologia israeli, entre
las que se incluyen cdmaras y graba-
doras con tecnologia AHD e IP.

- Farpointe Data: tarjetas y lectores de
proximidad compatibles con HID y
garantia de por vida.

« Herta Security: tecnologia para reco-
nocimiento facial. Se especializa en
la identificacion en multitudes en
tiempo real a través de cdmaras IP.

« LKX: cerraduras electromagnéticas y
accesorios.

- Neural Labs: empresa dedicada al
desarrollo de reconocimiento de pa-

tentes (LPR) y lectura de contenedores
por medio de camaras de videovigi-
lancia.

- Oncam: enfocada en brindar solu-
ciones inteligentes, modernas y es-
calables, la empresa desarrolla ca-
maras 360° y es pionera en afadir
inteligencia a los procesos de vide-
ovigilancia.

« Securitron: reconocida en el mercado
por la calidad de sus cerraduras elec-
tromagnéticas y accesorios con ga-
rantia de por vida.m

UNIDADES DE NEGOCIOS

- Control de acceso.
- Videovigilancia.
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La primera camara 7K del mercado

30 Megapixel a su disposicion

aviGciLon

Las nuevas camaras HD Pro de Avigilon permiten cubrir amplias areas
con gran detalle convirtiéndolas en la opcidn ideal para estadios, puertos,
logistica, countries e instalaciones de infraestructura critica, ente otras.

/ Amplia variedad de modelos con la mayor resolucion del mercado.
7K (30 MP), 6K (24 MP), 5K (16 MP), 4.5K (12 MFP), 4K (8MP).
/' Analiticas de video con autoaprendizaje.

Algoritmos de videoandlsis basados en patrones de comportamiento capaces de reconocer persongs y vehiculos y que
permiten generar alarmas ante determinadas condiciones predeterminadas (disponible en cdmaras de hasta 5K).

Excelente comportamiento en condiciones de baja iluminacién.
La tecnologia Light Catcher de Avigilon permite visualizar escenas con iluminacion menor a 0,005 lux.

Excepcional rango dinamico.
El WDR de las comaras de Avigilon permite ver en condiciones extremas de contraluz.

v Enfoque automatico y ajuste de la distancia focal en forma remota.
Las camaras HO Pro de Avigilon utilizan lentes fotogrdficos SLR.

/ HDSM (High definition stream management).
Tecnologio de administracion del streaming de video propietario de Avigilon que reduce drasticamente los requerimientos
de ancho de banda servidor - cliente facilitando la integracion de camaras de alta resolucion.

Visite nuestro showroom y conozca todos los productos AVIGILON que tenemos para ofrecerle.

f(;iln?SI:;I]E\zi\?)?Buenos Aires, Argentina RAMS

Tel.:(+54 11) 4862 5054 — TECHNOLOTGTY S.A.
ventas@dramstechnology.com.ar Agregando valor a sus productos
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Camaras y DVRs A H D

(Analog High Definition)

ROVSION]iff

La mejor imagen,
la mayor compatibilidad!
/" Resolucion de 720p y 1080p en formato 16:9.

v Todas las camaras AHD de Provision-ISR cuentan tanto con
salida AHD como con salida analdgica (960H).

/ Todas las DVRs AHD de Provision-ISR permiten conectar
camaras AHD o analdgicas indistintamente.

/ Tecnologia compatible con cualquier producto AHD del
mercado.

/ Tendidos con cable de coaxil hasta 400m o con UTP utilizando
balunes HD.

/" Comunicacidn autoconfigurable por cadigo QR (P2P).

DVRs Analdgicas DVRs AHD/IP NVRs

X TNT
o @ v

Camaras analdgicas  Camaras AHD Camaras IP

Autoconfigurable
por cédigo QR

Visite nuestro showroom y conozca todos los productos PROVISION ISR que tenemos para ofrecerle.

o s ®

Pringles 1267

(C1183AEW) Buenos Aires, Argentina
Tel.:(+54 11) 4862 5054
ventas@dramstechnology.com.ar
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Farpointe Dats, Inc

™
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Agregando valor a sus productos
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El control de accesos

nunca fue tan facil

h

LECTORY CONTROLADOR TODO EN UNO
v Amplia variedad de modelos y tecnologias:
= Huella digital.
= Reconocimiento facial.
= Lector de tarjetas (EM, HID Prox, iClass, Mifare).
Teclado. o TR
v Comunicacion TCP/IP, WiFi, alimentacion PoE. 'E’U'—"mmf g
+ Nuevo software BioStar 2.0 basado en web. O ouiel,
v Ideal tanto para pequenas instalaciones como para proyectos corporativos.

» BioEntry W

Apto para intemperie (IP 65)

Visite nuestro showroom y conozca todos los productos SUPREMA que tenemos para ofrecerle.

Pringles 1267
(C1183AEW) Buenos Aires, Argentina @HAMS

Tel.:(+54 11) 4862 5054 ™ TECHNOLOGY S.A.
ventas@dramstechnology.com.ar Agregando valor a sus productos

aviciLon ¢&B» P  bioscrypt SecURITRON X', Theia Tamron »>3EzEd
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Fulltime Argentina

Entrevista a Rafael Haiyashi Garcia

Fulltime ofrece en Argentina su plataforma para rastreo vehicular con la premisa de potenciar el negocio

de la gestion de flotas a través de una solucion integral. Con la presentacion de sus nuevas aplicaciones

busca generar mds beneficios para sus clientes y ayudarlos en su desarrollo.

FULLTIME ARGENTINA

& 1541145683723
57 info@fulltimeargentina.com.ar
& www fulltimeargentina.com.ar
£3 /FuLTIME-LATAM

u.lj Jcompany/fulltime-gestora-de-dados

F ulltime es una empresa dedicada
a la provisién de soluciones inte-
grales para las empresas de monitoreo
de alarmas, rastreo y seguridad. Origi-
naria de Brasil, donde tiene su casa
matriz, cuenta con oficinas también
en Argentina y México. Ofrece todas
las herramientas necesarias para proveer
servicios de rastreo vehicular a clien-
tes finales, con una plataforma web
100 % personalizable con la marca del
prestador minorista, sin necesidad de
inversion inicial en infraestructura de
servidores, data centers o APN.

“Gracias al trabajo con diversos pro-
veedores de equipos de rastreo y co-
nectividad, Fulltime es capaz de ofrecer
respuestas y soluciones competitivas
para aquellas empresas de seguridad
que deseen incorporar el control y ges-
tion de flotas de vehiculos a su em-
prendimiento’, resumié Rafael Haiyashi
Garcia, Gerente comercial, sobre la ac-
tividad de la empresa.

Viendo el crecimiento del mercado y
el potencial de desarrollo que tenia en
toda la region, comenzé a ampliar sus
actividades: incorporé mas ingenieros
de software y hardware y un departa-
mento de soporte capaz de ofrecer so-
luciones efectivas a sus clientes.”Nuestra
meta es sumar cada vez mayores pres-
taciones a nuestras plataformas y ofrecer
a nuestros clientes mas opciones para
crecer en su negocio. Una muestra de
ello son las nuevas soluciones que pre-

66

Rafael Haiyashi Garcia

sentamos en la Ultima edicion de Intersec
Buenos Aires: F-Mobile Aero y FullArm’;
destacé por su parte Wagner Peres, CEO
de la compaiiia.

— ;De qué se trata cada una de ellas?

- F-Mobile Aero es una aplicacién
mévil totalmente gratuita, descargable
desde cualquier tienda virtual, como
Google Play, disefiada para que el con-
trol, gestion y utilizacion de recursos
por parte del usuario sea mucho mas
simple y rapido, y que pueda hacerlo
através de un smartphone o dispositivo
mévil. Esto quiere decir que todo usua-
rio de un servicio de Fulltime podra
disponer, en todo momentoy a través
de una conexion a internet, de la in-
formacion que la plataforma gestione.
La otra de ellas, FullArm, es una aplica-
cion para control y monitoreo de alar-
mas domiciliarias con cdmaras de CCTV
integradas. A través de este desarrollo,
el usuario puede activar y desactivar
el panel de alarma, visualizar el registro
histérico de eventos y acceder a las
camaras frente a disparos imprevistos.

— ¢(Cudles fueron los cambios en la
plataforma Fulltrack?

- La plataforma Fulltrack 3.0, ademas
de un renovado layout y vision de los
mapas, incluye funciones destacadas

' Wagner Peres

como eventos personalizados, registro
express y pantalla adaptable. Entre
otras prestaciones, se destaca la im-
plementaciéon de equipos plug&play
por medio del conector OBDII, adap-
table a cualquier vehiculo del mercado.
De esta forma, el usuario se ahorra la
instalacion del equipo y tiene la posi-
bilidad de obtener su informacién com-
pleta, generando gréficos e informes
de telemetria.

- {Qué expectativas tienen con estos
nuevos productos?

- Creemos que el negocio del rastreo
aun tiene mucho camino por recorrer.
Estamos convencidos como empresa
de poder ofrecer un servicio diferencial,
capaz de hacer crecer a nuestros clientes
y de potenciar nuestro propio creci-
miento. El mercado es muy grande y
tiene un potencial de crecimiento enor-
me. Esto permite que quien ya posee
una cartera de clientes pueda aumentar
su rentabilidad agregando nuestro ser-
vicio y ofreciéndolo a sus usuarios. m

RUBROS

- Rastreo y monitoreo de vehiculos
Yy personas.
- Conectividad.


www.facebook.com/FULLTIME-LATAM
www.linkedin.com/company/fulltime-gestora-de-dados

NOATE{CO

ES[CO

LOJTRADICIONALY

ESCUBRIIUAINUEVASTEN

JENCIA\DEISRASTREQ,

FULLTRACK 3.0 es una plataforma 100% WEB (CLOUD COMPUTING). No se trata sélo de un
sistema de Rastreo convencional, sino que permite tener el logotipo y colores personalizados de su
empresa y cuenta con un gran desarrollo de Ingenieria que se adecta a las demandas actuales.

Cloud Computing

Solucidn integral para
transportes piiblicos

Scoring de buen manejo

Identificacion de
pasajeros

Control de combustible

Plataforma

Control para cementeros
(carga / descarga)

=

Responsive Web Design

Aplicacion mobile gratuita
(alertas / recorridos / 5.0.5.)

100% personalizada

Caracteristicas destacadas:

No requiere inversion inicial para poder ofrecer este nuevo servicio de
rastreo a sus clientes.
Completa Lectura del Estado general del vehiculo por medio de las
informaciones que ofrece la computadora de abordo (RED CAN ABDII).
Scoring para poder evaluar el manejo del conductor (curvas, frenadas y
aceleraciones bruscas).
Plataforma propia alojada en los servidores mundiales AMAZON

W 11 4568 3723

Control de pasajeros para el transporte publico por medio de RFID,
pudiendo controlar y auditar quien sube o baja de los mismos (ideal combis,
colectivos, efc).

Aviso de Service previsto para el mantenimiento del motor de cada vehiculo.

Funcion Anti-Entradera, con envio de S$.0.5. automatico a la Plataforma /
Monitoreo / SMS / Mail / Smartphone (Android y [0S).

www . fulltime.com.ar
info@fulltime.com.ar

losé Pedro Varela, 5179 - Villa Devoto
Capital Federal - Buenos Aires
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Monitoree, abra o cierre el
portén desde su Smariphone

Control Remoto
Tok Mini
3 canales - indicacién de bateria baja

PPA CAPITAL

J. P Varela 5181 - CA.BA.
Tel.: 4566-3225 / 3069
info@ppa.com.ar

PPA NORTE
Luis M. Drago 328 - Villa Adelina
Tel.: 4735-7510 / 7504

ppanorte@ppa.com.ar . ; T v CEd

PPA SUR
Av. Hipolito Yrigoyen 10787 - Temperley

. www.ppa.com.ar
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Grupo MF

Entrevista a Fernando Mengoni

Con diez anos en el mercado, conocidos por sus soluciones en el sesgmento minorista, laempresa suma
asu oferta tecnologia alemana en paneles de intrusion. Con la incorporacion de Blaupunkt a su porfolio,
completa una interesante propuesta para un sector tan competitivo como dvido de soluciones.

ya \\\
(/grupoe] GRUPO MF
\\ /

e

& 1+54115275-8525/6091-0172

& info@grupomf.com.ar

& www.grupomf.com.ar

ﬂ /Grupo-MF
Ei +GrupomfAr

G rupo MF comenzo su participa-

cion en el rubro de la seguridad
electrénica en el segmento de productos
exhibidos en puntos de venta a través
sistemas EAS, importando insumos y
equipos como hard tag, bottle tag, label,
desactivadores y antenas o pedestales
RF/AM para instalacion en check out o
salidas de tiendas minoristas.

“Somos una empresa nacional con
mas de 10 afnos de experiencia en el
mercado: competimos con marcas co-
mo Checkpoint y Sensormatic y nos
hemos convertido en la tercera alter-
nativa del mercado en esta especialidad.
Hoy contamos con diferentes unidades
de negocios y acuerdos con primeras
marcas que nos permiten ser un pro-
veedor integral de soluciones de se-
guridad electrénica. Con la presentacion
de Blaupunkt estamos sumando a
nuestra oferta el segmento de intrusion,
enfocado principalmente en el mercado
domiciliario y comercial’, explica Fer-
nando Mengoni, CEO de Grupo MF,
acerca de la empresa.

Blaupunkt, marca alemana reconocida
en el rubro del audio de automovil,
desarroll6 sistemas premium de alta
gama para servicios de alarma, vigilancia
y domética. Con mas de 90 afnos de
trayectoria, la compafiia cre6 diversas
series de sistemas dedicados especifi-
camente a la seguridad del hogar, ofi-
cina, negocio e industria, renovando
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la deteccion, protecciéon y control a
través de la videovigilancia directa
desde smartphones, tablets u ordena-
dores conectados a la red. La deteccién
de unintruso no solo puede ser seguida
en vivo y en directo sino que a su vez
es notificada de forma inmediata via
mail, SMS, llamada o mensaje de voz.

— ¢Por qué eligieron Blaupunkt?

- En Grupo MF tenemos dos canales
de negocios bien diferenciados: por
un lado hacemos grandes obras de in-
tegracion para supermercados y correos,
y por otra parte mantenemos el canal
directo de atencién al gremio y provision
de mercaderia al pequeio consumidor.
Blaupunkt presento su unidad de ne-
gocios de sistemas de intrusién en Eu-
ropa del Este hace unos tres afos y
buscaban un representante en esta
region. Grupo MF tiene sucursales en
Chile y Colombia, por lo que podiamos
satisfacer esa necesidad del fabricante
y llegamos a un acuerdo para repre-
sentarlos en Latinoamérica.

- ¢Qué aporta la marca Blaupunkt a
Grupo MF?

- Blaupunkt es una empresa que,
luego de 75 afos de ser una de las
lideres del mercado del audio para el
sector automotriz, desarrollé tecnologia
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Control Remoto

Convenientemente,

arma y desarma el sistema

de alarmas a distancia

- - ocla do Remoto e
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inaldmbrica para paneles de alarma de
alta gama, enfocada en consumidores
que exigen una gran performance del
producto. Aunqgue inicialmente ese fue
el foco del negocio, nuestra empresa
notd que también podiamos incursionar
en otros segmentos del mercado, ya
que contamos con un producto alta-
mente competitivo y de buenarelacién
costo-beneficio. Como primera meta,
en Grupo MF nos propusimos dar a co-
nocer el producto, que no solo se enfoca
enalarmas de intrusion sino que también
ofrece funciones de domética, lo que
permite manejar luces, persianas, etc.a
través de la misma central. Esto agrega
confort a la seguridad.

- {Qué complejidades ofrecen estos
sistemas?

—Se trata de sistemas totalmente au-
toinstalables, por lo que las compleji-
dades, para aquellos que estan en el
negocio, seran minimas. De todas ma-
neras, tenemos un departamento técnico
propio capaz de resolver las situaciones
que puedan surgir en una instalacion.
Para ello, nos capacitamos con el fabri-
cante para luego poder trasladar ese
conocimiento a nuestros clientes. Son
muchas mas las ventajas que las com-
plejidades que ofrece el sistema Blau-
punkt, entre ellas, que es 100 % in-


www.facebook.com/Grupo-MF
plus.google.com/+GrupomfAr

From Tyco Security Products
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alambrico. Si bien existen en el mercado
este tipo de sistemas, todos tienen algun
componente cableado —como unasirena
exterior, por ejemplo-, situacién que en
Blaupunkt no se da.

- ;Cuales son los segmentos de mer-
cado alos que apuntan?

- Elmercado, sobre todo el domiciliario
y comercial, siempre requiere soluciones
tecnolégicamente avanzadas que no
interfieran con la estética. Los productos
Blaupunkt, al ser completamente in-
aldmbricos, cumplen con ese requisito.
La marca de por si vende, ya que es re-
conocida en el mercado y cuida abso-
lutamente todos los detalles: desde la
estética del producto hasta su presen-
tacién. Esto contribuye a instalarla en
un segmento que requiere rapidez en
la solucién, minima interferencia en la
obray cuidado en el resultado final.

- ¢Es una solucién cerrada?

- Si, se trata de una solucién que viene
directamente de Alemania, con un de-
sarrollo tecnoldgico de avanzada. Lo
gue presentamos en Intersec es tan solo
una parte de las posibilidades que ofrece
el sistema, ya que quisimos ser muy
puntuales en lo que mostramos. Al agre-
gar las funciones de dométicay nuevos
servicios que se incorporaran mas ade-
lante, como la posibilidad de manejar
un portero visor desde la central, esta-
remos ofreciendo un abanico de opcio-
nes muy favorables para el usuario.

— ;Cudl es el compromiso con la marca?

- Blaupunkt tiene trazados distintos
objetivos para la regién, objetivos que
son plenamente alcanzables en el corto
plazo, por lo cual posicionar la marca
no sera una tarea compleja. El desafio
mas grande es presentar la marca por
fuera del segmento de audio automotriz,
donde esta plenamente posicionada.
Para eso vamos a dar a conocer la ex-
periencia tecnoldgica de la compaiiia,
y luego enfocarnos en el producto.
Contamos con un departamento de
marketing digital que ya estd armando
las campanas destinadas a relacionar
a Blaupunkt con el segmento de home
security y estamos delineando conjun-
tamente con la marca acciones como
roadshows, donde presentaremos cada
uno de los productos a nuestros clientes,
quienes conforman nuestro segmento
de mercado mas importante.

— ¢Probaron la integracion del producto
con otras soluciones?

— Nuestro primer acercamiento con
el producto fue en una instalacion de
antenas EAS que hicimos conjunta-
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mente con un sistema de CCTV de Hik-
vision, uno de nuestros socios de ne-
gocios. Alli vimos la posibilidad de in-
corporar Blaupunkt para terminar de
cerrar una solucién integral. Desde en-
tonces ofrecemos al sector del comercio,
a precio diferencial, la posibilidad de
un sistema de seguridad completo: an-
tenas, CCTV e intrusién. Ya llevamos
unas cuantas instalaciones completas
que nos sirvieron, ademas, para testear
el producto en campo, lo cual nos dio
realmente muy buen resultado. Hay
que entender también la situacion de
quien quiere proteger su comercio,
que tiene una inversion muy grande:
el alquiler, la mercaderia, los seguros,
los empleados... Todos esos factores
hacen que, a la hora de ofrecerles un
sistema de seguridad, deban cuidarse
aspectos como la financiaciéon para
que puedan lograr esa proteccion.
Eso, el cliente lo agradece y se embarca
en un proyecto que, quiza, de otra
manera no podria hacerlo.

- {Qué distingue a Grupo MF como
empresa?

- Una de las ventajas de MF es que
somos y venimos de la instalacién de
sistemas, por lo cual podemos pensar
cudl es el servicio y la oferta que pode-
mos hacerle al cliente. Esta compaiiia
nacié como una empresa unipersonal
y se transformé en una empresa familiar.
Hoy somos una PyME que logr6 un
ambiente de trabajo muy participativo,
donde cada uno de los integrantes es
tenido en cuenta y todos tenemos un
rol importante dentro de la empresa.
Esto se transmite al cliente, quien lo
valora porque saben que van a ser es-
cuchados y atendidos de manera di-
namica, que van a lograr una solucién
para trasladar a sus propios clientes.

- ;En qué sector creen que pueden
lograr mayor crecimiento?

- Creemos que tenemos posibilidades
de crecer en todos los segmentos del

mercado. Mas alld de la situacién de
Argentina, tenemos un crecimiento
mensual sostenido, quizé -y paraddji-
camente- producto de lo que estamos
viviendo como sociedad. El crecimiento
como empresa también nos trae obli-
gaciones. Entre ellas, crecer en estructura
eincorporar personal para poder seguir
ofreciendo la atencién que nos carac-
teriza. Nos obliga a invertir en desarrollo
y ya estamos trabajando con un soft-
ware de gestion para poder agilizar la
operatoria diaria. Nos gusta la tecno-
logia y por eso estamos buscando per-
manentemente nuevas opcionesy so-
luciones, para nosotros como empresa
y para nuestros clientes. Estamos con-
vencidos de que nuestra sociedad con
Blaupunkt nos va ayudar a crecer como
compafia, complementando nuestras
otras soluciones.

- ;Cudles son sus expectativas como
empresa?

— Como empresa no somos muchos
por némina, pero damos trabajo y
soporte de manera directa a muchas
personas en toda la Argentina. Nues-
tros colegas hacen mucho esfuerzo
para crecer y nos obligan a esforzarnos
para cumplirles, lo que termina por
empujar el crecimiento de todos. Ce-
rramos muchos proyectos en el interior
del pais que incluyen la instalacion,
pero como tenemos colegas que nos
compran, les derivamos el total del
trabajo a ellos y nosotros les enviamos
los productos. Esta es nuestra manera
de generar trabajo: ayudamos a quien
nos compra que, en definitiva, es
quien nos hace crecer. Es un esquema
que nos da muy buenos resultados 'y
que no tenemos intenciones de aban-
donar.m

UNIDADES DE NEGOCIOS
- Sistemas EAS.

- Videovigilancia.

- Sistemas de intrusion.
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Fabricamos seguridad.

NUEVA MARSHALL 2017 & \staraoor

TECLADO DE PROGRAMACION Y USO INCORPORADO

AVISO BATERIA BAJA DE SENSORES POR SMS

INCORPORACION DE DATOS DEL INSTALADOR

NUEVO SOFTWARE MAS POTENTE REPORTE ANUAL POR SMS CON DATOS DEL INSTALADOR

NOVEDAD! INCORPORACION DATOS DEL INSTALADOR

El instalador podra incorporar sus datos de contacto al panel, como ser su
nombre y teléfono. Cuando Marshall GSM informe bateria baja de algun sensor o
realice el reporte anual, le indicara al usuario los datos de su instalador.

Esto facilita la gestion comercial al instalador y le ofrece la posibilidad de generar
una nueva venta o servicio técnico. MARSHALL GSM TRABAJA POR USTED,
MARSHALL GSM LE HACE GANAR MAS DINERO!

NUEVO! SENSOR IRIS PET 25 KG NUEVO! MAGNETICO PULSAR RF

Antimascotas seleccionable de 5 a 25 kg. Excelente desempefio RF

Distancia de cobertura seleccionable Aviso de bateria baja por SMS

de 5a15 metros! Amplio GAP evitando falso disparo

Excelente desempeno RF
Aviso de bateria baja por SMS

Ultra bajo consumo.
Led indicador de transmision.

ventas@securityfactory.com.ar | Granaderos 379, CABA | (O11) 4633 3538
== INDUSTRIA ARGENTINA =
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B Empresas

Nyken Automatismos

Calidad en fabricacion de motores

Gracias a su trayectoria y al conocimiento adquirido a lo largo de su historia, Nyken ofrece al mercado

productos diferenciales para la automatizacion de aberturas. Juan Carlos Laruccia, Gerente general de

la compairiia, habla sobre el valor agregado de los motores que fabrican.
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& 15411 4441-1060/6628
& marketing@portonesbari.com.ar
@ wwwiportonesbari.comar

ﬂ /nykenautomatizacion

N yken Automatismos es una em-

presa argentina dedicada a la
fabricacion integral de automatizaciones
para portones levadizos y corredizos
con un alto valor afadido en disefio y
tecnologia. Su planta industrial, situada
en San Justo, provincia de Buenos Aires,
es el centro de desarrollo tanto de la
electrénica microprocesada como de
todas las piezas que componen sus
equipos. Precisamente en el drea elec-
tronica ha logrado desarrollar una alta
funcionalidad gracias a la versatilidad
del disefio con microprocesadores,
complementado por un software a
medida de cada movimiento.

“Buscamos estandares de calidad ele-
vados y ser valorados por nuestros co-
laboradores y clientes por el prestigio
y confiabilidad de nuestros productos,
tanto en el mercado de portones como
en el de automatizaciones. Nuestra
meta no es solo proveer equipos al
instalador, sino que buscamos asesorar,
colaborary generar vinculos de mutuo
beneficio en el tiempo’, explicd Juan
Carlos Laruccia, Gerente general de
Nyken Automatismos.

Consolidada en el mercado argentino
y con proyeccion internacional, sus
productos son cada vez mas requeridos.
La empresa cuenta con una planta in-
dustrial moderna, acondicionada con
magquinaria de ultima generacién, lo
cual le permite desarrollar constante-
mente nuevos productos. Iniciaron co-
mo servicio técnico en aberturas au-
tomatizadas, primero para clientes re-
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sidenciales y luego para consorcios. La
empresa fue ganando experiencia y
aprendiendo algunos secretos de la
profesion: “Nos involucramos cada vez
mas en el tema, lo cual nos llevé a
fabricar portones. Y luego, junto con
nuestro equipo de ingenieros, desarro-
llamos lo que hoy nos permite aportar
algo mas al mercado: el disefio y fabri-
cacion tanto de la abertura como de la
automatizacion’, sefiald Laruccia acerca
de la trayectoria de la compafiia.

DIFERENCIAL TECNOLOGICO

En el mercado existe unaampliagama
de productos para automatizar puertas
y portones y cuando el usuario o ins-
talador no es experto, suele guiarse
por precio o apariencia a la hora de
elegir. Pero, ;qué factores deberian te-
nerse en cuenta a la hora de adquirir
un producto que contribuye a la se-
guridad de cada hogar o comercio?

En materia de automatismos, la oferta
es muy variada: hay motores nacionales
einternacionales a precios muy similares
y con caracteristicas cada vez mas
atractivas. Pero en el momento de la
eleccién no debe dejarse de lado la
funcionalidad para la que se requiere
el producto: automatizar el movimiento
de la abertura. Por esta razén, los ma-
teriales con los que estan fabricados

los motores son los que realmente de-
ben tenerse en cuenta. Por lo general,
los componentes de los equipos mas
econémicos son de plastico, lo que
explica su precio.

Segun detallé Juan Carlos Laruccia,
“las piezas clave a tener en cuenta en
un motor corredizo son los engranajes,
la seccion de eje, la corona, los roda-
mientos, el eje del motor, el estator y la
cremallera. Un equipo econémico fun-
cionara correctamente durante los pri-
meros meses y asumiendo que esté
instalado en un portén liviano; la dife-
rencia estard marcada en el tiempo de
vida util”

“Los materiales que utilizamos en
Nyken son los mas resistentes y funcio-
nales, lo cual nos permite garantizar su
desemperio. Trabajamos con engranajes
de acero, coronas de bronce, rodamien-
tos en caja de aluminio y rotores y esta-
tores de gran tamano, que otorgan la
potencia necesaria para movilizar por-
tones pesados. Por ultimo, instalamos
una cremallera de hierro en angulo de
1,5 m, asegurando la continuidad del
dispositivo” concluyd Laruccia. m

RUBROS

- Automatismos para portones



LA SEGURIDAD QUE SOLO TE PUEDE DAR
EL RESPALDO DE UN FPLANAA A

LEVADIZO CORREDIZO

Versiones: STD / MAX / SP
Velocidad: 15 a 11 seg. (Segun
version).

Limites de empleo: 8/ 10/ 7 m?.
Fines de carrera: eléctricos,
incorporados y regulables.

Placa eletronica: F1M V4 SMD.
Garantia: 1 ano.

Versiones: 500/ 700/ 1TN
Velocidad: Estandar 7= 14 8.5
m/min.

Limites de empleo: 500kg. /
700kg. / 1Tn.

Placa electronica: BAS V4 SMD.
Garantia; 1 ano.

FEROZMENTE SUPERIORES

www.nykenautomatizacion.com.ar

Centro de atencion al cliente
Todo lo gue el gremio instalador necesita para su
actividad, repuestos, asesoramiento y soporte técnico.

Tel. 011 4441-1060 y lineas rotativas. AUTOMATIZACION DE ACCESOS


www.nykenautomatizacion.com.ar
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variedad de aplicaciones tales como entrada de oficinas, instituciones publicas, bancos, aeropuertos...
Son rapidos, seguros y sencillos de utilizar. Fabricados con acero inoxidable de la mas alta calidad e
confieren robustez y un bajo coste en mantenimiento. Todos los modelos presentan tres opciones:

estandar (solo carcasa), Proximidad o sensor de huella. :
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«LED indicador en los paneles laterales

+ 18 zonas de deteccion

+ Alarma simultanea de multiples zonas

+ 256 niveles de sensibilidad

* Contegiautomatico de personas y alarmas
«Intensidad™dé alarma mostrada en el panel

* Contrasena de programacion
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Argentina

Con bateria de litio y alarma de sonido con vibracién
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B Empresas

Maynar S.R.L.

Entrevista a Augusto Makar

Reconocida en el mercado a través de los sistemas Lenox para control de acceso y presentismo, la

empresa potencia a Tanyx como unidad de negocios especializada en productos para seguridad

electrénica aliada a marcas como Foscam, Dahua, Qihan y, recientemente, Wisnetworks.
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& 4541141088400
57 info@sistemaslenox.com.ar

a www.sistemaslenox.com.ar

M aynar SR.L, empresa argentina

con mas de quince anos de
trayectoria en el mercado, esta dividida
en dos unidades de negocios bien di-
ferenciadas: por un lado Lenox, gem-
presa dedicada especialmente en el
desarrollo de software para el control
de personal, acceso, visitas y videovi-
gilancia, que tiene previsto seguir des-
arrollando nuevas aplicaciones para la
seguridad electrénica en los préximos
anos siempre agregando valor no solo
con software sino con su servicio de
preventa, postventa, instalacion y so-
porte técnico.

“Hace seis afos presentamos al mer-
cado Tanyx, una unidad de negocios
cuyo objetivo es proveer sistemas de
seguridad electrénica a nuestros dis-
tribuidores e instaladores a lo largo de
todo el pais, para lo cual los estamos
visitando en forma personalizada con
la finalidad de que prueben nuestros
productos y, a su vez, establecer una
relacion de confianza con ellos’; explica
Augusto Makar, Gerente operativo de
Maynar, acerca de la conformacién de
la empresa.

En cuanto a las marcas que representa
Tanyx se encuentra Foscam.“Hace mas
de cinco afos que trabajamos estos
productos y nos dieron realmente muy
buen resultado. Recientemente incor-
poramos a nuestras oferta de CCTV
las marcas Dahua y Lenox by Qihan),
ambas con excelente relacién precio-
calidad para nuestros instaladores y
distribuidores”, sefala.
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- ¢(Cudl fue la ultima incorporacién
de laempresa?

— Para poder brindar una solucién de
videovigilancia mas completa sumamos
a nuestros productos toda la linea de
dispositivos para conectividad inaldm-
brica de Wisnetworks, una marca que
ya esampliamente conocida en los mer-
cados asidtico y europeo y esperamos
posicionarla en nuestra region. Se trata
de productos de excelentes prestaciones,
compatibles con otras marcas del mer-
cado, por lo que estamos seguros de
que vamos a instalar el conocimiento
de marca de manera muy rapida.

)
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- ;Solo distribuyen productos o par-
ticipan de manera directa en las insta-
laciones?

—Con la marca Lenox nos enfocamos
en empresas de mediano y gran ta-
mano, brindando soluciones para el
control de asistencias y acceso con ins-
talacion y soporte técnico constante.
Tanyx se enfoca en distribuidores, ins-
taladores, integradores y en menor
medida al consumidor final. Para poder
lograr la convivencia sana de esa mul-
tiplicidad de clientes lo que hacemos
es diferenciar precios por categoria,
con lo cual no estamos compitiendo
con nuestros clientes por una misma
venta.

— iCudles son las principales estrategias
para posicionar las marcas?

- Este afno estuvimos haciendo pre-
sentaciones con buenos resultados en
el interior argentino, que repetiremos
en los préximos meses y seguramente
planificaremos también para el préximo.
No programamos grandes eventos
sino que buscamos un contacto mas
personal con aquellos pequeros dis-
tribuidores del interior que buscan cre-
cer en la distribucién de productos
con una marca confiable y el aval de
una empresa de trayectoria. Nuestra
intencidn no es, por el momento, hacer
roadshows de gran convocatoria sino
mas bien enfocarnos en un contacto
mas personalizado, que nos permita
el conocimiento mutuo para poder es-
tablecer relaciones comerciales basadas
en la confianza y apostando al largo
plazo.

- ;Qué tecnologia encontraron que
tuvo mayor recepcion?

- Sin dudas, todo lo que tiene que
ver con la tecnologia IP. Si bien los pro-
ductos IP ya llevan varios afos en el
mercado, y a través de distintas marcas,
no es tan frecuente el contacto del
instalador o distribuidor del interior
del pais con este tipo de productos.
Por otra parte, lo que contribuye a la
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Bl Empresas

Sintermas gq Contret

difusion es poder ver el producto, pro-
barlo y hablar con el distribuidor para
conocer mas acerca de la marca.

- Una vez establecida la distribucion,
icémo instrumentan la capacitacién y
el soporte?

- La capacitacién a nuestros clientes
es constante, ya que siempre el contacto
se establece a través de un asesor
técnico con amplios conocimientos del
producto. Ademas, ofrecemos capaci-
taciones en modalidad webinar y es-
tamos armando capacitaciones pre-
senciales para el préximo afo. La idea
es continuar posicionando nuestras
marcas a través del contacto personal
con nuestros clientes para luego, si, ar-
mar una estrategia de comunicacién
mas masiva. Por otra parte, contamos
con el completo apoyo de cada una
de las marcas que representamos, tanto
desde el aspecto técnico como desde
el marketing, para poder consensuar
estrategias conjuntas.

- {Ven un crecimiento en el mercado?
- Sin dudas es un buen afo. Después
de algunos inconvenientes que pasé
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nuestro sector en general, muchos de
los cuales pudimos salvar gracias a la
planificacion, se nota un crecimiento
general de la actividad. Aumenté el nu-
mero de consultas y se potenciaron las
ventas, aunque todavia estamos lejos
de periodos anteriores de la industria.
No podemos quejarnos, de todas ma-
neras, ya que vemos una curva de cre-
cimiento leve pero sostenida, lo cual es
muy importante. Afortunadamente siem-
pre pudimos organizarnos para poder
responder con stock a las demandas de
nuestros clientes, lo cual nos dié una
base de sustento que nos permitira
crecer en los proximos meses.

— ;Cuadles son las expectativas como
empresa?

—Maynar comenzé hace mas de veinte
anos con alarmas para autos y prea-

LENOX, TECNOLOGIA DE AVANZADA

[ L4L] Cas
seguridad Ei!ﬂrﬂlli(l

tendedores telefénicos. Hace diez afos
que trabajamos con los relojes Lenox,
marca que ya esta plenamente posi-
cionada en el mercado. Si bien llevamos
algunos afos trabajando, notamos que
este ano que con la incorporacién de
la unidad dedicada a seguridad elec-
trénica y de marcas como Wisnetworks,
Dahua y Lenox by Qihan, sumadas a
Foscam, podemos fortalecer un sector
altamente competitivo. El nombre de
cada una de nuestras representadas
habla a las claras de la importancia y
responsabilidad que tiene para nosotros
el sector; nos sentimos reconocidos
como empresa al poder contarlas entre
nuestros productos. Creemos que las
condiciones estan dadas para que el
crecimiento, tanto del mercado como
de la empresa, contintie por este ca-
mino.m

Lenox tiene, en el mercado argentino, una imagen de tecnologia de
avanzada en electrénica que ofrece al sector productos de probada calidad.

Entre ellos:

- Relojes de control de personal por proximidad, huella dactilar y reconocimiento

facial.

- Controles de acceso por proximidad, huella dactilar y reconocimiento facial.
- Controles de ronda por proximidad.
- Cerraduras electromagnéticas y accesorios varios.

Maynar S.R.L., distribuidora de la marca, ofrece a sus clientes:

- Departamento de Desarrollo de software: prioriza en las implementaciones
los requerimientos de los clientes a fin de disminuir sus tiempos y costos
operativos, aumentando asi la eficiencia y mejora continua.

- Departamento de Ventas: permanentemente capacitado, colabora orientando
al cliente a elegir el producto que mejor se adapte a sus necesidades.

- Departamento de Instalaciones: brinda servicios integrales al cliente, apoyo
técnico y soporte logistico con soluciones y disefio para cada caso particu-
lar.

- Departamento de Soporte técnico y posventa: personal debidamente en-
trenado proporciona asistencia, servicio o informacion, ayudando al usuario
a resolver dudas o capacitandolo en el uso de los equipos, tanto en
modalidad online como por linea telefonica.
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CONTROL DE ACCESOS

CONTROLADORES BIOMETRICOS

DS100 — RELOJ DE
PERSONAL

Capacidad 3.000 huellas / 10.000
tarjetas. Comunicacion RS-232, RS-485,
TCP/IP. Ment en espanol con mensajes
hablados en espariol. Doble lector de
Huefla. Slot SD. Maneja timbres de

SF101 — CONTROL DE ACCESOS
Capacidad 200 huellas / 100 tarjetas
Comunicacidn RS-232, RS-485, USB Cliente
Lector de proximidad EM MARINE incorporado
Al i de 30.000

Apertura de 1 puerta. Entrada de sensores
Permite el manejo de 1 pulsador

Salida Wiegand 26, Accesos por

: = tarjeta y/o huella. Apto exterior
tumos hararios, Lector de proximidad Incluye Software de gestion
EM MARINE incorporado. Ao et i Y
= 12V2A (no )
Aln to 100.000 tr
Salida / Entrada Wiegand 26.
Fichaje por Tarjeta, Huella y/o PIN. MULTIBIO 700 —ID
Incluye Software de gestion. ES9 — RELOJ DE PERSONAL Controlde Accesos y Relojde personal MULTBIOMETRICO
Al 12V2A (No incluid Capacidad 2.200 huellas / tarjetas Reconocimiento Facial - Huella — Proximidad.
Comunicacion AS-232, AS-485, TCPAP Capacidad: 3.000 rostros, 5.000 huellas digitales
L5000 Meni en espafiol con mensajes hablados y 10000 tarjetas. Aln iento: 100.000
: 2 L imidad E i d identificaciin: 1:1 0 1:N, solo huella digital,
Cerradura electronica de huella + pin ector de p M MARINE incorp : : i i
500 huellas / 100 pin / 30000 eventos Almacenamiento de 50.000 transacciones SP"' facilofacial + huella d‘._i“':l“"“"'dad-
Més cerradura mecénica con 2 llaves Salida/Entrada Wiegand 26 Depiay. TiTicolor 3. en spaniol louchscisan
Fakie sofbuare da gaston Fichaje por tarjeta, huglla y/o PIN I C TCR/IP.
@ Pantalla color. Incluye Software de gestion Incluye software.
Alimentacion 5V2A (incluida)

LECTORES DE PROXIMIDAD

LECTOR DE
PROXIMIDADDS000 F8 Sc403 RELOJ DE PERSONAL
Lector de largo alcance: 10 metros, Controlde acceso y personal. Y CONTROL DE ACCESO
ideal control vehicular, estacionamientos. 5000 Huellas + 10000 Proximidad. Capacidad 30000 usuarios tarjeta y/o pin
Salida wiegand 26 bits / RS232 AS232/RS485/ TCP/ Incluye soft Comunicacion R5232-R3465-
Software Configurable. y web server incorporado. TCP/IP con Software. Lector incorparado
HM2301 : e e e e s e ST
Lector tecnologia *
INDALA MOTOROLA + HID 125 KHZ, .
LANHMG002 integrados en el mismo lector con salida CONTROLADORES DE ACCESO AUTONOMOS
HMG6003 Wiegand 26 Bits. Alimentacion 5 a 16VCC. i J -
HM6005 APTO EXTERIOR. | 12 ~
Lectores de proximidad salida m—— = rHM'I -OOOE 1.000 F
Wiegand 26 bits / RS232. Tarieta de proximidad con tecnologia EM-Marin ~
:7‘?11;2?:: Em marim CERRADURA DE Programable por control remoto. Apto exterior :':3
A ? 4 : -~
Mitare (tarjetas Sube] PERNO s e e —

$Sin comunicacion ni reportes =
Tecnologfa emmarin - Mifare - HID
ACPI1EM — ACP11M — ACP11H
Control de acceso auténomo p/1000 usuarios. Pin y/o tarjeta.
Sinreporte. Lector ncorporado. Entrada Wiegand auxiiar
. Dpcionaltarjetas HID 125 khz, Mifare (tarjetas SUBE), Emmarim.

DB100
Cerradura de pemo eléctrica - 12 VCC.
Fail Safe (abre sin energia) - Con contacto
. magnético y temporizador seleccionable

Lector de proximidad EM-Marin 125khz
Puerto USB: Teclado emulador

TARJETAS Y TAGS

C3-100
Manejo de 1 puerta. Hasta 20.000 tarjetas y 100.000 registros - Soporta 2 lectoras por protocolo Wiegand 26 Bits.
Software de administracion basado en Web con monitoreo en tiempo real.

C3-200
Manegjo de 2 puertas - Soporta hasta 30,000 y hasta 100.000 registros - Soporta 4 lectoras de tarjetas (2 de entrada
y 2 de salida) - Software de administracidn basado en web.

C3-400

Manejo de 4 puertas. Hasta 30.000 tarjetas y 100.000 registros - Hasta 4 lectoras de entrada por protocolo
Wiegand 26 Bits - Apertura de puertas con multiples tarjetas. Funcitn anti-passback.

Tags de proximidad EM 125 Khz.

Tarjetas de proximidad IS0 y Clamshell.
EM 125 Khz - HID - Mifare - UHF915 Mhz.
Llaveros y sobres porta credenciales.
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PULSADORES
- - : e
300s / E600LED HERRA JES DE ': :] — n KS-33
Cerradura electromagnética SUJECION it pada spetiia e usrts
de 300Lb/500Lb

Metdlicos - ABS - Emergencia - Sin Contacto Con llave. Acero inox.

Estomba 136 (I872) Avellaneda - Buenos Aires

+54l - 4205-6379 / 5368-0503 Nextel ID 672*1828



Importadores y distribuidores mayoristas

Venta al gremio
Envios al interior

CCTV

CAMARAS Y DOMOS FlJOS Sensor de video 1/3 CCD Sony

CM80020M
800 TVL

Filtro infrarrojo [
Lente 3.6

DMPX36/60

Domo antivandalico
700 TVL. Filtro IR mecanico

CAMARAS OCULTAS

COPIR- AR

Sensor video 1/3" Color CCD SONY
700 VL. 12VDC -0,1 LUX

Lente 3.6 mm /& mm

T ——
CAMARAS ZOOM Y PTZ

& 3 DPPX-VAR

FILTRO IR MECANICO

. y 5 y
{ , - Domao color fijo.
Gabinete plastico. f
DM80020M | Sensor de video 1/3" color A
DP80020M CCO SONY PAL :
800 TVL Resolucidn: 700 lineas de TV
Inframojo 24 led

Filtro IR mecdnico

DVR TRIBRIDAS

Soporta cémaras analdgicas, IP y AHD.

4-AHD-1020H

Stand alone AHD 4 canales de video u 8 IP / 4 canales de
audio analdgicos / Soporta 1 disco SATA / Salidas HOMI, VGA,
alarma y PTZ / Modo DVR: grabacion 4* analdgicas o AHD

en 720p / Moda HVR (hibrido): grabacidn 4* analdgi

o AHD + 4 IP en 720p / Modo NVA: grabacidn 8*720p /

Sist. cloud propio (no requiere DYNDNS ni puertos en el router)

8-AHD-2010HS
Stand alone AHD 8 canales de video / 1 canal de audio /

lluminador infrarrojo 36 LED - 30 metros
Lente de varifocal de 2.8 a 12 mm.

AHD

16-AHD-3010HS

Stand alone AHD 16 canales de video / 1 canal de audio /
Soporta 1 disco SATA hasta 8Tb / Salidas HDMI, VGA,
PTZ / Modo OVR: grabacion 16* analdgicas o AHD en
720p / Modo HVR (hibrido): grabacion 4* analégicas o
AHD -+ 4 IP en 720p / Modo NVR: grabacidn 8*720p o
4*1080p o 20 en 960H / Sist. cloud propio (no requiere
DYNDNS ni puertos en el router).

Soporta 1 disco SATA / Salidas HOMI, VGA, alarma y PTZ /
h Modo DVR: grabacidn 8* analdgicas o AHD en 720p / Modo
| HVR (hibrido: grab

PTZ-HH9781 PTZ410 ; BCid _4" g 0 AHD 4 IPen 720p/
Cémara CCD Sony-480TLYV Te al Cémara CCD Sony EFFIO Modo NVR: grabacion 8*720p / Sist. cloud propio (no requiere
0.1lux zoom 30x dpticos infrarmojo e 50 TVL Color/ 700 TVL B/N

DYNDNS ni puertos en el router)
100 mts protocolo Pelco P/D Presets
Alta velocidad de paneo 60°%/seq giro 360°
Apto montaje exterior
Soporte de pared
Alimentacion 12v5a

Zoom 12x dpticos - Autofoco
RS-485 - Protocolo Pelco P/D

Gito 360° - Apto montaje en extenior
IP65- Soporte de Pared L L » §
Alimentacién 12V2A o~

CAMARAS

DMH-36
Domo color fijo metélico

CMHD-60M
Cémara metalica
Filtro IR mecénico

CMHD-20M
Cdmara metdlica

: ! . Filtro IR mecénico Resolucién HD 720p {PAL)
Fittro 1R mecanico of i6n HD 72 [ lluminador infrarrojo 60m.
Resolucion HO 720p (PAL) Aesoigeion 1D/ Z0p \
st lluminador infrarrojo 20m. - LED Array
minador inframojo 20m. Lt 3 GiFi {ante 6mm
Lente 3.6mm e B Apto exterior
Apto exterior il = CMHD-35MVAR
. Cémara metélica L
DM720P-VAR i CM720P-35MVAR r - Filtro IR mecdnico '
Domo color fijo metalico Cédmara metalica . Resolucidén HD 720p N
Filtro IR mecanico i Filtro IR mecanico = lluminadar infrarrojo 35m. ;
Resolucion HD 720p (PAL) ,/—.\ | Resolucién HD 720p — gy Lente varifocal 2.8 a 12mm “B i
lluminador inframajo 30m. E lluminador infrarrajo 35m. i ' Apto exterior -
Lente varifocal 2.8 a 12mm \ Lente varifocal 2.8 a 12mm '\ ’ Bordn 0SD. Mend en pantalia )
to exterior exterior 2 - seleccionables.
i Apto exter . PAL-B/NTSC seleccionabl J

ACCESORIOS
GABINETES Y SOPORTES

- GL60S BALUNES ~ L Wb
' . ‘A}_ Gabinete aluminio 37 em simil Pelco Transceptores de video = i
Cierre hermético con soporte para cable UTP [’ —_‘e ' .g
St il o Ay 300-1200-1800 mts color. b A i
CONECTORES a—— 1-4-8-16 canales.
BNC Crimpeable/tomillio - (’_“‘ (S 8EG
Derivad plugs de ali id 8) )
Adaptadores de BNC-RCA 5 (;y r I;I;f APCdExS!‘l:iEE!IE. 550va,
e e Ecke batata,
FUENTES
Fuentes switching de 12 VCC
GL213 uTc 1A/ 24/ 5A
Soparte interior plésticos Herramienta para configurar
para camaras mediante el cable de video.
Para cémaras que soportan
funcion UTC.
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B Empresas

Tekno Homes S.A.

Entrevista a Mariano Rubinstein

Hace mds de diez afios que Tekno Homes ofrece al mercado productos orientados a la seguridad y

confort, proveyendo sistemas de ultima generacion para control de acceso y cajas de seguridad con

tecnologia biométrica. Representa a ADEL y U-Tec con exclusividad.

Y N
/ N

( | TEKNO HOMES S.A.
A\
. J

& 454115031 1964
5 info@teknohomes.com

@& www.teknohomes.com

+549 113205 4803
ﬁ /teknohomes
D @teknohomes
E @teknohomes

D esde hace mas de una década,
Tekno Homes estd orientada a
satisfacer las necesidades tecnoldgicas
en materia de seguridad y confort para
el hogar, oficinas, comercios, hoteles y
todo tipo de edificios. Desde 2005,
cuando incorporé los productos bio-
meétricos residenciales ADEL para su
distribucion (marca de la cual es im-
portador exclusivo), ofrece a sus clientes
algunos de los sistemas biométricos
de control de acceso y cajas de seguri-
dad mas seguros y avanzados. “Todos
nuestros productos pasan por rigurosos
controles de calidad y son verificados
uno a uno antes de ser entregados a
cada cliente, ademds de contar con
variadas y diversas certificaciones in-
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ternacionales de calidad. Entre ellas,
UL” destacd Mariano Rubinstein, Pre-
sidente de Tekno Homes, acerca de
los productos que la empresa importa
y distribuye.

Tekno Homes ofrece al sector una
linea completa de cerraduras biomé-
tricas: desde los modelos con pestillo
simple, pasando por los modelos con
cerradura multianclaje especiales para
puertas blindadas y hasta las mas mo-
dernas con tecnologia Bluetooth,
touchscreen y control desde una apli-
cacién para celular. Ha distribuido e
instalado miles de unidades a usuarios
particulares como, a distribuidores, des-
arrolladores inmobiliarios y empresas
constructoras. “La confiabilidad y tec-
nologia de nuestros productos es el
motivo por el cual nuestros clientes nos
siguen eligiendo para sus proyectos’,
agrego el directivo.

LA EMPRESA

“Comenzamos en 2005 a importar
cerraduras biométricas de uso residen-
cial. Fueron las primeras de este tipo
que hubo en el mundo: hasta ese mo-
mento solo se comercializaban los con-
troladores de asistencia y algunos con-
troles de acceso con huella digital pero
orientados al mercado corporativo’,
explicé Rubinstein acerca de los inicios

de Tekno Homes.“Vimos que con este
tipo de tecnologia podiamos acceder
a un mercado que no estaba siendo
atendido y nos enfocamos en él, con
muy buenos resultados y posicionan-
donos como uno de los lideres del
segmento desde entonces. Empezamos
con dos modelos muy basicos y hoy
contamos con una de las mas amplias
variedades de cerraduras biométricas
del mercado y con la representacion
de dos de las empresas mas impor-
tantes del sector’, continud.

— Después de ese primer producto,
(hacia donde se orientd la empresa?

- Siempre nos mantuvimos en ese
nicho. Habiamos logrado captar la
atenciéon de un sector que no tenia
oferta hasta ese momento y comen-
zamos a especializarnos en él. Después
de esa primera cerradura, totalmente
auténoma, seguimos incorporando
opciones para nuestros clientes: su-
mamos nuevos modelos y despuésin-
corporamos cajas de seguridad y mé-
dulos multipropésito con tecnologia
biométrica.

— ¢{Cudles son las principales marcas
que representan?

- Comenzamos en 2005 importando
cerraduras ADEL y firmamos este afo


www.facebook.com/teknohomes
www.twitter.com/teknohomes
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9 Bluetooh 4.0 Low Energy Connectivity
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Acceso con Huella Digital
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“ Sensible

Duracion de las pilas: hasta 1 afio
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. Interface Intuitiva
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Lideres en el mercado de control de acceso biométrico residencial.
Stock permanente de productos. Atencion especial al gremio.

AEL Desde 2005, Importador y distribuidor exclusio.  LMLErSCOQ Importador y distribuidor exclusivo.

u-tec
Tekno Homes S.A. &@ www.teknohomes.com )
+54 (11) 5031-1964 / Whatsapp: +54 (911) 3205-4803 [ teknohomes TEHKNOHOMES::
Av. Congreso 2171 Piso 5°A / (C1428BVE), C.A.B.A., Argentina £ @teknohomes /

email: info@teknohomes.com & @teknohomes Seguridad Digital y Confort para tu vida
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un convenio de distribucién exclusiva
con U-Tec Group de Estados Unidos.
ADEL es una empresa nacida en el mer-
cado de las cerraduras para hoteleria
que luego incorporé biometria a sus
productos, convirtiéndose en una de
las mas grandes del sector y de la cual
somos importadores y distribuidores
exclusivos para todas sus lineas de pro-
ductos en Argentina. En cuanto nuestra
otrarepresentada, U-Tec, es un gigante
con una vision muy avanzada de la
tecnologia; cuenta con dos plantas de
produccién en Shanghai e instalaciones
que estan equipadas con tecnologia
de ultima generacion. La fabrica tiene
mas de 5.000 m? de superficie, utiliza
materiales compatibles con la preser-
vaciéon del medioambiente y sus insta-
laciones tienen certificacion 1SO 9001.
Ademads, U-Tec estd construyendo una
nueva fabrica en Yancheng, provincia
de Jiangsu, China, que ampliara su ca-
pacidad de produccién, alcanzando
casi 56.000 m? de superficie.

- ;Cual es su modelo de negocios?

—Todos los productos que trabajamos,
los trabajamos con exclusividad. Somos
importadores y distribuidores de nues-
tras marcas y estamos habilitadas por
ellas para comercializarlas tanto de ma-
nera mayorista como minorista. Nuestra
idea es potenciar la cadena de distri-
bucién buscando representantes locales
en cada punto importante del Argentina,
para asi lograr una mayor difusién de
las marcas. Hace aflos que mantenemos
politicas de precios claras que nos per-
miten llevar adelante un negocio exitoso
para todos los componentes de la ca-
dena, sin generar competencias desleles
y manteniendo margenes de comer-
cializacion atractivos para cada una de
las partes. Como se trata de productos
Unicos en su segmento, el diferencial
tecnoldgico esta garantizado y lo que
ofrecemos desde Tekno Homes a los
distribuidores, integradores e instala-

PRINCIPALES RUBROS

- Control de acceso.
« Cerraduras multitecnologia.
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dores es una opcién robusta desde el
punto de vista técnico y funcional que
abarque varias soluciones, para que
puedan incorporar nuevos negocios a
sus emprendimientos. Tenemos una

ADEL

www.adellock.com/en/

ADEL, empresa especializada en tec-
nologia creada en 1991, se dedica a
las cerraduras biométricas desde hace
mas de 20 anos. Fue la primera em-
presa en el mundo en registrar las 3
patentes de tecnologia clave para el
desarrollo de productos con huella
digital: chip procesador de huellas di-
gitales, desarrollado en conjunto con
Texas Instruments; sensor de huellas
digitales y algoritmo de compresion
de huellas digitales.

ADEL es uno de los mayores fabri-
cantes del mundo de cerraduras de
huella digital y el mayor proveedor de
cerraduras para hoteles de Asia, con
mas de 6.000 usuarios y casi 3 millones

U-Tec

WWwWw.u-tec.com

U-Tec Group Inc,, empresa con sede
en California, EE.UU, a través de un
equipo propio de ingenieros, disena-
dores, especialistas en marketing y ge-
rentes de producto de diferentes na-
cionalidades, disefia y desarrolla ce-
rraduras para el sector hotelero y resi-
dencial con multiples tecnologias. Su
objetivo es revolucionar los productos
de uso diario, ofreciendo en cada uno
de sus modelos conectividad simplifi-
caday funcionalidad intuitiva, en todo
momento y en cualquier lugar.

U-Tec tiene presencia en la industria
del hogar inteligente desde hace dé-
cadas y sus productos fueron probados
por cientos de miles de usuarios de
todo el mundo. En el corazén de la
compaiia se encuentra una tecnologia

premisa clara como empresa y la res-
petamos en todo sentido: nunca com-
petimos con nuestros distribuidores,
Nnos asociamos para potenciar el éxito
en sus ventas. |

de habitaciones en el mundo. Posee
una fabrica de mas de 20.000 m? y
emplea mas de 500 personas en forma
permanente. Cuenta con mas de 100
patentes de productos en EE.UU., Eu-
ropa y Asia, todos certificados CE, FCC
e 1SO9001 y, recientemente, algunos
modelos certificados UL.

La linea de productos ADEL logré
establecerse en el mercado mundial
y cada cerradura es atraviesa mas de
1000 procesos muy precisos para ase-
gurar la maxima seguridad y calidad.
ADEL mantiene relaciones corporativas
con importantes empresas, entre las
gue se encuentran Texas Instrumentes,
ATMEL, Honeywell, Hanvon y Oracle.

Unica en el mundo, desarrollada du-
rante los Ultimos 15 afos. La inversién
continua en su red mundial de inves-
tigacion colaborativa juega un papel
fundamental en su capacidad para
desarrollar productos de vanguardia
que simplifiquen la vida de los usua-
rios.

U-Tec cuenta con mas de 100 per-
sonas trabajando constantemente en
sus divisiones de desarrollo de pro-
ducto, incluyendo la identificacion
biométrica, comunicacion inalambrica,
videovigilancia y desarrollo de soft-
ware. En el laboratorio de la compania,
ingenieros y expertos de todo el mun-
do se reiinen para inventar, innovar e
inspirar a toda una nueva generacion
de tecnologias.
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PRO 9050IP-5MPX

Camara bullet para uso profesional
Resolucion 2592x1920@10fps
Audio bidireccional

Hasta 30 mts. de vision nocturna (IR On)

IPP 1025

Camara IP HD 1 Mpx. para exterior
Resolucion HD 1280x720
Compresion H.264

Disponible toda la linea
de productos para CCTV

1era

CONFIABLE SIEMPRE

LGT 030
Domo color AHD antivand
Sensor d

Resolucion 12

xterlor 25 mts. de alcance

. F 4 SDR 1316HD
— 1 ' i Grabador Digital Tribrido de 16 canales
’r Compresion H.264
Disenado para aplicaciones profesionales de seguridad
Mddulos 3G y WiFi opcionales

info@asec.com.ar

www.asec.com.ar


www.asec.com.ar

B Empresas

Tyco

Entrevista a Carlos Camogli, Gerente de Mercados verticales

Tyco busca formas cada vez mds inteligentes de salvar vidas, mejorar los negocios y proteger a las personas.

Presente en Argentina desde 1999, tiene en el pais tres unidades de negocios bien diferenciadas. RNDS

habld con una de sus autoridades al respecto.

TYCO INTEGRATED FIRE &
SECURITY

& 4541147087900
5 arinfo@tyconint.com

& www.tycoifs.com.ar

T yco es una de las empresas de
seguridady proteccién contra in-
cendios mas grandes del mundo. Con
mas 57 mil colaboradores en mas de
mil ciudades, la compaiiia tiene un en-
foque consultivo para entregar solu-
ciones a medida, especificas para cada
industria. Por su alcance global, Tyco
tiene la capacidad de anticipar cambios
que atraviesan distintas geografias e
industrias y desplegar las soluciones
adecuadas rapidamente. En los entornos
mas dificiles y exigentes, la compaiiia
ayuda a sus clientes a alcanzar sus ob-
jetivos de seguridad y negocios.

En Tyco disefan, realizan manteni-
miento e instalan sistemas integrados;
ofrecen a sus clientes soluciones loca-
lizadas, una misma venta. El objetivo
de la compafiia consiste en proteger a
empleados, clientes, instalaciones, ac-
tivos, inventario, procesos y operaciones
con soluciones orientadas, adaptables
y continuamente mejoradas.

Presente en Argentina desde 1999,
Tyco provee cobertura para un gran
numero de empresas y hogares pro-
tegidos, con sucursales en puntos es-
tratégicos del territorio como Buenos
Aires, Cordoba, Mendoza, Rosario y
Neuquén.“Tyco en Argentina tiene tres
unidades de negocios bien diferencia-
das: la primera de ellas y la mas conocida
por el consumidor final es ADT, que es
la que se ocupa del negocio del moni-
toreo residencial y cuenta con 200 mil
clientes en el pais. La segunda unidad
esta enfocada en el segmento minorista
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(comercios, tiendas, shoppings, etc.),
para el que ofrecemos distintas solu-
ciones, mientras que la tercera, de la
cual soy Gerente comercial, es Mercados

verticales’, explica Carlos Camogli acerca
de Tyco en Argentina.

- ¢Cual es la finalidad de la tercera
unidad?

— Mercados verticales es la unidad
de negocios Tyco que se encarga de
los grandes clientes, las cuentas cor-
porativas y los clientes globales, y esta
enfocada en soluciones integrales. Esto
significa que nos ocupamos del ase-
soramiento, estudiando qué necesita
esa empresa para elevar su nivel de
seguridad; luego hacemos una pro-
puesta de disefio y una econémica de
los materiales necesarios y eligiendo
los equipos adecuados, que cumplan
con las necesidades del cliente. Esta
propuesta incluye también la instala-
cién, configuraciony puesta en marcha
de los equipos. Se trata de un servicio
llave en mano que incluye asistencia
posventa y mantenimiento, para que
los equipos se encuentren operativos
alo largo del tiempo

- ;Qué sistemas involucra?
- Dentro de lo que es seguridad ofre-
cemos sistemas para deteccion y ex-

tincién de incendios, sistemas de control
de acceso, CCTV y BMS para edificios
inteligentes, con la particularidad de
gue contamos con equipos y sistemas
que se integran entre si. Con esto le
brindamos al cliente la posibilidad de
tener el control de todos los sistemas
de seguridad que tenga instalados en
una sola plataforma. Contamos con
un equipo de gerentes de producto
que ejecutan los proyectos, un equipo
de técnicos que instalan y configuran
los variados sistemas y otro que se en-
carga del mantenimiento. Tyco cuenta
con equipos multidisciplinarios de ex-
celencia en todo el mundo que nos
asesoran en todo lo que respecta ain-
genieria de proyectos; la empresa tiene
alrededor del mundo 35 fabricas y 20
centros de investigacion y desarrollo
donde se producenyy disefian diferentes
productos y tecnologias de vanguar-
dia.

- ;Qué ventajas ofrece la marca?

- La principal ventaja es que en Ar-
gentina somos integradores, lo cual
significa que no solo instalamos pro-
ductos Tyco sino que también tenemos
técnicos certificados en otras marcas.
Entonces, cuando escuchamos las ne-
cesidades de nuestros clientes podemos
adaptarnos a ellas, ofreciendo un amplio
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H Empresas

abanico de opciones. Si bien inicial-
mente solemos pensar una propuesta
con productos Tyco porque conocemos
perfectamente su calidad, en algunos
casos nuestros sistemas quedan fuera
del rango de lo que nos pide el cliente;
ahi es donde ofrecemos otro tipo de
productos. Pero, definitivamente, el
tener una gran variedad de productos
y soluciones nos permite ingresar en
segmentos en los que los productos
de alta gama quiza no sean los ideales
para las necesidades del cliente.

— ¢Las soluciones son estandarizadas?

- No existen dos proyectos iguales,
por lo que cada caso es tratado de ma-
nera particular con el cliente. Si conta-
mos con plataformas y soluciones es-
tandarizadas, que pueden ser modifi-
cadas seguin cada caso. No existe en el
mundo de mercados verticales una so-
lucién Unica aplicable a todos los casos.
Eso si se da en el mercado residencial,
donde esta todo mucho mas definido:
depende de dénde se aplique el sistema
se podra incluir un sensor mas o uno
menos, un exterior mas o una camara
interior especifica, pero basicamente
la solucion es la misma.

— ;Cuadles son las principales variables
que incluyen en el mercado?

—Cada vertical, por llamarlo de alguna
manera, tiene sus picos de actividad
en funcion de los indices que maneja
cada actividad, como podria ser el in-
dicador del oro en mineria. Hoy, por
ejemplo, se ve un crecimiento impor-
tante en los mercados que involucran
edificios sustentables, del que partici-
pamos a través de nuestras soluciones
BMS. Sin dudas cada mercado tiene
sus altibajos, y nosotros nos vamos
adecuando a la dinamica de cada uno,
ya que tenemos soluciones tecnolégicas
para todos ellos.
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- ¢En qué sector ven mayor creci-
miento?

- Nuestra participacién en proyectos
de gobierno hoy esta en crecimiento:
hace un afo que decidimos participar
en este segmento, por lo que todavia
tenemos mucho por crecer. Si hablamos
de empresas, ahi estamos mas conso-
lidados. Muchas de ellas llegan a nos-
otros por referencia de otros clientes,
gue encuentran enTyco las soluciones
gue necesitan para resolver su proble-
matica. La participacién en ferias como
Intersec es para nuestra empresa una
buena vidriera, ya que podemos mostrar
nuestra oferta de productosy servicios
avisitantes que en general se involucran
en las tomas de decision. Esto sin dudas
contribuye a nuestro crecimiento como
compafia y a la expansiéon de Tyco
Ccomo marca.

TYCO SECURITY PRODUCTS

Tyco Security Products y sus marcas
operan en 177 paises, en diversos idiomas
y emplean a casi tres mil personas en
todo el mundo, incluyendo equipos de
investigacion y desarrollo, marketing,

fabricacion, ventas, servicio y logistica
en América, Europa, Medio Oriente,
Africay el Pacifico asiético. Sus productos
permiten a sus clientes ver mas, hacer
mas y ahorrar mas en industrias y seg-
mentos tales como cuidado de la salud,
gobierno, transporte, finanzas, comercio
minorista, aplicaciones comerciales y
residenciales.

Tyco Security Products ayuda a pro-
teger el 42 % de las compafias listadas
en Fortune 500, sistemas de transporte
de cinco continentes, el 37 % de las
cien tiendas minoristas mas importantes
del mundo, mas de dos millones de
empresas comerciales, miles de estu-
diantes en mas de 900 centros educa-
tivos y mas de cinco millones de resi-
dencias privadas. m

UNIDADES DE NEGOCIOS
- Videovigilancia.

- Control de acceso.

- Edificios inteligentes.

- Intrusion.

- Deteccion de incendios.

- Extincion de incendios.
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- Compresidn H.264

- Visualizacion remota P2P
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- Manejo remoto a través de app para dispositivos méviles

- Servicio cloud opcional

- Sistema completamente inaldmbrico, de dispositivos de
rango extendido de comunicaciones

- Expandible en cantidad de camaras y sensores
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deteccion de movimiento, intrusion, control de luces y energia
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Presente durante los tres dias de la exposicion, RNDS evalué los alcances de la muestra, la actualidad del
sector y la consolidacion de la compania en el mercado ferial junto con la Vicepresidente de Tecnologia y
Produccion de Messe Frankfurt GmbH y el Presidente y CEQO de Messe Frankfurt Argentina.

“mosicion Internacional de Segurig
cién contra Incendios,
‘ad Electronica, Industrial
scion Personal

=\
18 Internacional
~antra Incend

ctronica, In

esse Frankfurt Argentina es la
filial argentina de Messe Frank-
furt GmbH, uno de los principales or-
ganizadores de exposiciones en el
mundo, que conforma una red global
de 29 filiales y alrededor de 57 sales
partners. La vinculacién entre ambas
companias surgié en 1999, ano en que
se organizo la primera edicion en el
pais de Automechanika. Cuatro afos
después, en 2003, la alianza se formalizo
y la oficina local se transformé en sub-
sidiaria de la central con el objetivo de
generar nuevos negocios en Argentina
con proyeccion sudamericana.
Ademas de las multiples ferias que
organiza en Argentina, Messe Frankfurt
transformé Intersec en marca interna-
cional, muestra que reune a la industria
Fire, Security & Safety y que tuvo en
septiembre su mas reciente edicion
en Argentina. Segun datos de CASEL,
la cdmara que nuclea al rubro y una
de las organizadoras de la exposicion,
las ventas se incrementaron en 250 %
durante los ultimos 10 afos llegando
a unafacturacion de US$ 755 millones
anuales, lo cual hace de Intersec Buenos
Aires una de las ferias mas convocantes
e importantes del continente.
El acto inaugural de la exposicion
conto con la presencia de la Vicepresi-
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dente de Tecnologia y Produccién de
Messe Frankfurt Exhibition, Ruth Lorenz,
quien destacé durante el evento que
se estima que en 2015 “las empresas
invirtieron a nivel mundial US$ 62 bi-
llones en equipos de seguridad fisica
y se espera que la cifra alcance casi los
US$ 110 billones en 2020. A esto se
debe anadir el aumento del gasto en
seguridad informatica, sequridad na-
cional, proteccién contra incendios,
ademas de la salud, por lo que este
mercado continuara creciendo durante
muchos anos mas"

Por su parte, el Presidente y CEO de
Messe Frankfurt Argentina, Fernando
Gorbaran, resalté el posicionamiento
global de Intersec como marca, “pre-
sente en mercados sumamente im-
portantes tanto por su tamafo como
por el nivel de tecnologizacién, como
el asidtico y europeo’.

RNDS hablé con las dos autoridades de
la organizadora acerca del presente de
Intersec, el mercado ferial y la proyeccion
de laindustria en los préximos anos.

Ruth Lorenz: Me encontré con una
feria muy profesional, con empresas
que invirtieron mucho en la construc-

cion de sus espacios. Muchas de las
grandes marcas del mercado estuvieron
presentes y los fabricantes locales se
esmeraron en presentar una propuesta
altamente competitiva, tanto desde la
estética como desde la oferta de pro-
ductos y servicios. Realmente me voy
muy satisfecha con el nivel de profe-
sionalismo alcanzado por la muestra,
visto tanto desde la calidad de las em-
presas expositoras como desde el as-
pecto organizacional.

Fernando Gorbaran: El sector de la
seguridad electrénica venia un poco
golpeado, basicamente por las dificul-
tades que hubo para la importacién
de productos. Sin embargo, la industria
local potencié su crecimiento e invirtié
en el desarrollo de productos y tecno-
logias, encontrando asi una solucion
al esquema de comercializacion, cen-
trandolo en la producciéon nacional
por sobre lo importado. La complejidad
del acceso a los ddlares y al giro de di-
visas conspird alin mas con el normal
desarrollo del mercado. Cuando pla-
nificamos Intersec 2016 no sabiamos
quién iba a estar dirigiendo el pais ni
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qué politicas implementaria, por lo que
el resultado es fruto del trabajo del
sector, que siempre valoré el compro-
miso con el que trabajamos. Lo que
hoy estamos viendo es el resultado de
las expectativas de la industria de la
seguridad, que esta convencida de que
se puede mejorar. Se nota la apuesta
del sectory especialmente de algunos
segmentos, como el de incendio, que
crecié notablemente en relacién a afios
anteriores. Esto nos lleva a pensar que,
de la misma manera, crecera en los
proximos anos el sector electrénico.
En sintesis, la respuesta del sector superd
nuestras expectativas y gracias a ese
esfuerzo presentamos una feria con
todos los espacios vendidos.

FG: Messe Frankfurt GmbH nos acom-
pand con la inversion y nos autorizo a
incursionar e invertir en otros mercados.
Por eso es que compramos los derechos
para organizar tres ferias textiles, nos
asociamos con lacdmara mineray vamos
aorganizar la Argentina Oil & Gas Expo,
con lo cual estamos sumando la orga-
nizacion de cinco nuevas ferias en Ar-
gentina. La vocacién es seguir invirtiendo
y seguir creciendo en el pais, consoli-
dando aquellas ferias que ya estamos
organizando. Para esto ayuda la sinergia
que se logra entre nuestros clientes:
empresas que participan de la feria de
seguridad, por ejemplo, saben que
vamos a organizar la de mineria y ya
estan reservando alli un espacio.

RL: Uno de esos casos es 3M en la in-
dustria automotriz: ya nos conoce y
no tenemos que explicarle de qué se
trata cada una de las exposiciones que
organizamos. Lo mismo sucede con
clientes que participan de la BIEL
Light+Building. Esa sinergia es muy
positiva y da cuenta del respeto que
tienen por Messe Frankfurt como or-
ganizadora de eventos.

Poniendo la mirada en la gran cantidad
de ferias y exposiciones (de cualquier
rubro o sector) que se llevan a cabo,
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puede apreciarse que son una vidriera
ideal para generar negocios y para di-
fundirinformacion tanto a los sectores
publicos como privados acerca de nue-
vos productos y servicios. El mercado
ferial es dindmico y no escapa a los
vaivenes de las economias regionales.

“Siempre el contexto de un pais es
importante para el desarrollo de cual-
quier negocio. Y en nuestro caso no
hay excepciones’, explicé Ruth Lorenz.
“Luego de la crisis se vio una bajaen el
desarrollo de las ferias de Europa, basi-
camente en paises como Espafa o el
Reino Unido. Italia, por ejemplo, esta
comenzando un periodo de crecimiento
mientras que Grecia, con todos los pro-
blemas que tuvo, tiene un mercado
ferial plenamente recuperadoy en fun-
cionamiento’; concluyd.

FG: Los tres grandes mercados feriales
en América Latina son, histéricamente,
Brasil, México y Argentina. Tienen la
tradicién y el liderazgo en la organiza-
cién de este tipo de eventos. En los ul-
timos afos aparecieron dos jugadores
muy fuertes, que no existian anterior-
mente: Pert y Colombia. Ambos paises
invirtieron en la construccion de centros
de convencionesy predios feriales im-
portantes y estan atrayendo organiza-
dores e inversiones a sus paises. El pro-
blema es, a veces, de volumen de ne-
gocios. Sin dudas son mercados a los
que hay que seguir de cerca y prestar
atencién a su evolucion, pero los tres
grandes mercados de nuestra region,
por tamafo y volumen de negocios, si-
guen siendo Brasil, México y Argentina.

FG: Hoy Messe Frankfurt Argentina
es la principal organizadora de ferias
en el pais, una de las metas que nos
propusimos cuando organizamos Au-
tomechanika en el afo 2000. No olvi-
demos que para llegar a Intersec primero
pasamos por Seguriexpo, después tra-
bajamos para sumar ala CAS ala orga-
nizacion junto con CASEL y el resultado

es que hoy ambas cdmaras trabajan
juntas en la convocatoria. En un mer-
cado creciente y normalizado en sus
condiciones de importacién/exporta-
cion, Intersec tiene la capacidad de
duplicar su espacio y volver alos niveles
que tenia en 2008. Desde ese afno
todas esas ferias retrocedieron en ta-
mafo y este es el primero con creci-
miento, lo cual crea la expectativa de
retomar los niveles anteriores a la crisis
mundial. La ventaja es que la oficina ar-
gentina de Messe Frankfurt tiene a su
cargo todo Sudamérica, por lo cual las
posibilidades de expansién son muy
grandes.

RL: Como dije, desde el punto de
visto de la organizacion, creo que es
un mercado sumamente profesional
que puede desarrollarse ain mas. La
industria es muy grande y pueden cre-
cer varios sectores dentro de ella. Ahi
esta la oportunidad: en poder desarro-
llar cada segmento. Mucho tendra que
ver en el futuro cémo continuard la
cuestion cambiaria y las politicas que
puedan implementarse para lograr
que la industria nacional trascienda a
otros mercados y que desde el exterior
puedan llegar nuevas tecnologias. Me
llevo la imagen de una industria ar-
gentina muy capaz y profesional, capaz
de ofrecer sus productos y de participar
con éxito en mercados sumamente
competitivos como el norteamericano
o el europeo.

FG: Hubo un reordenamiento dentro
delacompaiiiay Ruth tiene actualmente
a su cargo la vicepresidencia del area
de Tecnologia y Produccion de Messe
Frankfurt. Es una persona muy especial
para nosotros ya que comenzamos con
ella nuestro negocio en Argentina. Te-
nerla nuevamente acd es una senal de
apoyoy compromiso de Messe Frankfurt
GmbH para con Argentina. Iniciamos
nuestra actividad con ellos en el peor
momento de la economia del pais y
desde entonces nunca dejaron de confiar
en nuestro trabajo ni en la capacidad
de la industria argentina, a pesar de las
dificultades. El sector también reconoce
ese acompanamientoy siempre se mos-
tré dispuesto a invertir. Creo que entre
todos, organizacién, cdmaras, empresas
y medios, hemos cuidado y tratado
muy bien al sector, que nos lo ha de-
vuelto con creces y eso se reconoce en
cada una de las exposiciones que or-
ganizamos.
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;lluminacion integrada o independiente?

Ala hora de disefiar un sistema de CCTV debemos tener en cuenta diversos factores, ya que su desempefio

no dependerd solo de la cdmara y la lente elegidas sino también de la cantidad, calidad y distribucion

de la luz disponible.

Eddie Reynolds
_ Presidenta y directora general
de lluminar

E n las ultimas dos décadas la vide-
ovigilancia avanzé de forma ace-
lerada. Actualmente, los integradores
pueden adquirir en el mercado camaras
IP que ofrecen control total en red, ca-
maras megapixel con imagenes en alta
definicion o cdmaras con funcion PTZ
(movimiento horizontal, vertical y zoom)
con control remoto de direccion. Aun-
que estas caracteristicas son impresio-
nantes, no resuelven todos los desafios
a los que se enfrentan las soluciones
de vigilancia.

La iluminacion (o sufalta) es un factor
que incide de forma significativa en la
calidad del video que capta una cdmara.
Es una creencia extendida que los
postes de luz emiten una cantidad de
luz suficiente para la vigilancia. La
verdad es que estos dispositivos no
proporcionan suficiente luz ni estan
estratégicamente ubicados para opti-
mizar la captura de objetos y el moni-
toreo por video.

Para satisfacer la necesidad de una
mejor iluminacion, los fabricantes de
video ofrecen al mercado cdmaras con
luces integradas, cuya efectividad mostrd
ser limitada. Actualmente, una de las
mejores soluciones de iluminacién para
un sistema de vigilancia es un iluminador
independiente. Veamos por qué.
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DESAFIOS DE LOS ILUMINADORES
INTEGRADOS

Las cdmaras integradas o camaras
coniluminadores infrarrojos (IR) incor-
porados son practicas. Estas soluciones
integrales de vigilancia e iluminacién
ofrecen la maxima facilidad de uso.
Los tipos mas comunes de camaras
de seguridad con infrarrojos son las
camaras de vision diurna/nocturna o
en blanco y negro; suelen tener varias
luces LED IR alrededor de la lente. Las
camaras de vision nocturna son efec-
tivas para aplicaciones de corta
distancia ya que normalmente
capturan objetos a una distan-
cia de hasta 30,48 metros.

Si bien las cdmaras con infra-
rrojos son Utiles en el monitoreo
a corta distancia, instalar estos
sistemas plantea desafios sig-

calor. El calor, a su vez, atrae insectos
que pueden activar la funcién de de-
teccion de movimiento y disparar falsas
alarmas. Otras veces, las araias atraidas
por la luz pueden tejer sus telas alre-
dedor de la lente de la cdmara, obs-
truyendo su campo de vision.

Adicionalmente, la acumulacion de
calor deteriora la luz LED y reduce su
vida util. Una vez que las luces se queman
no es facil cambiarlas, y a menudo el
usuario final tiene que reemplazar toda
la cdmara.

Si bien las cémaras infrarrojas son Utiles en el monitoreo
a corta distancia, instalar estos sistemas plantea
desafios significativos. Actualmente, por coberturay
flexibilidad, los iluminadores independientes son la
mejor opcion.

nificativos. Las camaras inte-
gradas suelen generar zonas de alta
luminancia, que aparecen cuando el
angulo de la lente de la cdmara es
mas amplio que el campo de visién
del LED. Supongamos, por ejemplo,
que se tiene una camara con un angulo
de visién 90° pero cuyo angulo deilu-
minacion es de solo 30°. El efecto es
similar al que ocurre cuando una per-
sona ilumina a alguien con unalinterna
y le toma una fotografia: la persona o
el objeto quedan con una apariencia
descolorida.

Por otro lado, cuando los LED estan
ubicados dentro de la cdmaray al lado
de otros componentes electronicos,
puede ocurrir una acumulacién de

ZONAS DE ALTA LUMINANCIA

Los iluminadores independientes son
la mejor opcion que existe actualmente
en el mercado gracias a su cobertura
y flexibilidad. Mientras que las luces
infrarrojas incorporadas y fijas tienen
angulos reducidos que solo brindan
una cobertura parcial, los iluminadores
independientes vienen en una amplia
variedad de angulos y pueden brindar
cobertura total. Por ejemplo, cuando
un integrador estd trabajando con una
camara PTZ puede instalar un soporte
triple con capacidad para tres ilumi-
nadores de 1209, los cuales pueden
orientarse en direcciones diferentes:
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el resultado son 360° de iluminacién.
De la misma manera, un integrador
puede combinar una camara tipo domo
con un iluminador de 10° para moni-
torear un area especifica de interés, co-
Mo un portén o una puerta.

Alinstalar una luz cuyo angulo de ilu-
minacién coincide directamente con
el dngulo de la lente de la cdmara se
eliminan las zonas de alta luminancia.
Asi, los usuarios finales pueden disfrutar
de una iluminacién consistente y una
imagen nitida. Normalmente se pueden
adquirir luces que ofrecen coberturas
de 10°, 30°, 60°, 100°y 120°.

PRESERVAR LA VIDA UTIL DEL LED

Los iluminadores independientes no
tienen el problema de la acumulacion
de calor. En las cdmaras infrarrojas todo
el calor estd centralizado en el drea de
la lente de la cdmara. Las fuentes de
luz independientes tienen un disefo
diferente: las luces por lo general estan
dispuestas en hileras, lo cual permite
que el calor se disipe en todas las di-
recciones. Esto no solo mantiene ale-
jados a los insectos sino que ademas
preserva la vida util del LED.

AUMENTAR LAS DISTANCIAS

Otra ventaja de los iluminadores in-
dependientes es que permiten capturar
imagenes a mayor distancia. Una cdmara
con infrarrojos incorporados, ubicada
en la esquina de una calle, brinda una
cobertura de 10°y tiene una capacidad
para captar objetos a una distancia de
hasta 30,48 metros. Por otro lado, un
infrarrojo independiente que emite ilu-
minacién de 10° puede cubrir una dis-
tancia de mas de 274,32 metros. Esto
significa mas de nueve veces el pro-
medio de una cdmara integrada.

Por ultimo, instalar una fuente deilu-
minacion independiente libera ancho
de banda en la cdmara. En una época
en la que las cdmaras estan capturando
mas informacion que nunca, es impor-
tante maximizar el espacio de almace-
namiento de su cdmara. Los iluminadores
independientes ayudan a lograrlo.

CREAR CONCIENCIA

Esta claro que las fuentes de luzinde-
pendientes brindan una iluminacién
mas potente y adaptable. No obstante,
si no existe una comprension general
acerca de la necesidad fundamental
que constituye la iluminacién en las
soluciones de seguridad, el conoci-
miento sobre los diferentes productos
de iluminacién no pasara de ser una
cuestion puramente intelectual, sinim-
plicaciones practicas.

En general, muchos profesionales del
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sector de la seguridad estan mal infor-
mados en lo referente a la iluminacion.
Las personas olvidan que sin luz no
hay video y que una cdmara solamente
captard lasimagenes que la iluminacion
de su entorno le permita. Entonces,
;qué puede hacerse? Basicamente crear
conciencia en el sector acerca de laim-
portancia de contar con una iluminacién

adecuada. Entre las acciones posibles
se encuentran compartir recursos de
capacitacién, seminarios educativos en
linea, y revisar estudios de casos y tes-
timonios, siempre con el objetivo de
dotar al instalador de las habilidades y
los conocimientos necesarios para que
pueda hacer una buena inversion en
iluminacion de alta calidad. m

DIFERENCIAS ENTRE LA ILUMINACION LED Y LA CONVENCIONAL

El uso del LED se esta imponiendo en todos los aspectos; el caso de la ilumi-
nacion de escenas videovigiladas es tan solo una de las aplicaciones posibles
para esta tecnologia. “Las diferencias entre las distintas tecnologias de
iluminacion son amplias, pues se basan en pardmetros diferentes. Pero hay
una que es basica: la iluminacion por LED es iluminacion electrénica en todo
sentido, mientras que la iluminacién convencional es totalmente eléctrica’
explicd a RNDS Nelson Vidal, CEO y Gerente Comercial de INGAL LEDS, en
ocasion del informe sobre esta tematica publicado en la edicién 73.

Una de las ventajas mas significativas del LED es su alto rendimiento
energético, ya que por cada vatio consumido entrega mayor flujo luminico.
Otros factores importantes son su reducido tamano, la calidad cromatica
controlable segun la necesidad (ya que existen muchas variantes luminicas
puntuales), bajos costos de produccion, bajo pesoy volumen, alta resistencia
mecdnica, larga vida util y el bajo nivel de contaminacién durante su
produccion, uso y descarte.

Una variable no menor al momento de elegir cémo se iluminara una escena
para lograr el maximo rendimiento de la cdmara es el costo del iluminador
elegido y su consumo. Si bien un iluminador convencional puede resultar
mas barato en si mismo que uno de LED, en la proyeccién de tiempo de uso
la ecuacion sin dudas se invierte: el menor consumo y mayor vida util de un
LED lo convierten en una opcién mas rentable, que se amortiza largamente
durante el tiempo de uso.

CRITERIOS PARA LA ELECCION DE UN LED
Los fabricantes de LED y empresas que los encapsulan en montajes especiales
hacen que la eleccion del componente adecuado para un producto sea
compleja. Desgraciadamente, muchos fabricantes dan informacién limitada
o casi nula sobre los productos que ofrecen y muchas veces la eleccién se
hace solo por razones de costo, con degradacién de la calidad del producto
final y de su vida util.
Entre los principales aspectos a considerar a la hora de elegir un LED de
6ptima calidad se encuentran:
- Frecuencia pico y spectral line half-width (influencia térmica).
- Diagrama de irradiacion.
« Intensidad luminosa.
- Dispersion (caracteristica sumamente importante en el caso de displays de
calidad con muiltiples LED).
- Forma de montaje.
- Vida util.
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@ Preguntas frecuentes

;Qué es un enlace? ;Y un access
point? ;Como elijo una antena?

Enlaces inalambricos: conceptos basicos

L a comunicacion inaldmbrica o conectarseatravés de redesinaldmbricas  ;EXISTEN DIFERENTES

sin cables esaquellaenlaquela haya crecido notablemente, especial-  TIPOS DE ENLACES?
comunicacién entre un emisor y un  mente los dispositivos méviles. Si. Los enlaces pueden clasificarse se-
receptor no se encuentra unida por gun su uso Yy aplicacion. Entre ellos se
un medio de propagacion fisico, sino  ;QUEES UN encuentran:
que se utilizalamodulaciéndeondas ~ ENLACE INALAMBRICO? « Hotspot (distribucién de acceso in-
electromagnéticas a través del espacio.  Basicamente, los enlaces inalambricos  alambrico): consiste en colocar puntos
En este sentido, los dispositivos fisicos  son dispositivos que ofrecen la posibi-  de conexion en zonas publicas o pri-

solo estan presentes en los emisores  lidad de conectar a internet lugaresde  vadas como aeropuertos, hoteles, cafés,
y receptores de la sefal, entre ellos  dificil acceso, donde no existen otras restaurantes, etc.,, dando la posibilidad
antenas, computadoras portatiles,PDA,  posibilidades de servicios de teleco-  a los usuarios que dispongan de un
teléfonos moviles, etc. municaciones. A través de los enlaces  dispositivo con conexion WiFi de ac-

En general, latecnologiainaldmbrica  inaldmbricos se pueden transportarda-  ceder a internet de banda ancha. Los
utiliza ondas de radiofrecuencia de tos y voz con una calidad y velocidad  hotspots permiten que el acceso in-
baja potencia y una banda especifica, muy superior a las conexiones de in-  aldmbrico sea una realidad mucho
de uso libre o privado, para transmitir ~ ternet via satélite. Estos enlaces serea- ~ mas complejay extensible que internet,
entre dispositivos. Esta condicion de  lizan desde un punto donde exista la  ya que no se trata solo de estar fisica-
libertad de utilizacion sin necesidad posibilidad de contratar un acceso a  mente en un lugary poder conectarse
de licencia propicié que el nUmerode  internet hasta el punto donde sea ne-  alared, sino que traslada el concepto
equipos que utilizan las ondas para  cesaria dicha conectividad. a la conectividad portable.
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@ Preguntas frecuentes

« Enlace punto a punto: los enlaces in-
aldmbricos permiten el acceso a in-
ternet en geografias donde esta no
existe, transportando la conexion de
banda ancha a lugares de dificil acceso.
Con un enlace punto a punto se pue-
den alcanzar distancias de hasta diez
kildmetros o mas, dependiendo del
enlace utilizado, logrando una cone-
Xion segura y eficiente.

Enlace punto a multipunto: permiten
establecer dreas de cobertura de gran
capacidad mediante el enlace de di-
ferentes puntos remotos hacia una
central, lo cual sirve para implementar
redes de datos, voz y video. Algunas
de las aplicaciones de este tipo de re-
des son los enlaces de sucursales para
compartir bases de datos, acceso a
internet e implementar redes de voz
sobre IP para bajar los costos de las
llamadas entre sucursales.

Enlace simplex: este enlace tiene la
caracteristica de que las funciones
del emisor y del receptor estan per-
fectamente definidas y la transmision
de datos se realiza siempre en una
direccién. La transmision de senales
por medio de la televisién es un ejem-
plo claro de comunicaciéon simplex.
Enlace semi-duplex: la comunicacion
puede ser bidireccional, es decir que
emisor y receptor pueden intercam-
biarse los roles. Sin embargo, esta ca-
racteristica no puede ser simultanea:
cuando el emisor transmite, el receptor
necesariamente recibe. Puede ocurrir
lo contrario, siempre y cuando el an-
tiguo emisor se convierta en el nuevo
receptor.

Enlace duplex o full duplex: comuni-
cacioén bidireccional y simultanea. Por
ejemplo, el teléfono: en ella el emisor
y el receptor no estan perfectamente
definidos, puesto que ambos actuan
como emisor y receptor indistinta-
mente. En una comunicacién duplex
se dice que hay un canal fisico y dos
canales l6gicos.

{QUE ES UN ACCESS POINT (AP)?

Es un dispositivo capaz de enlazar
equipos de comunicacién para formar
una red inaldmbrica que interconecta
dispositivos moviles o tarjetas de red.
Funcionan como intermediarios entre
una computadora y una red (internet

o local) para facilitar la conexién sin
necesidad de un cable, otorgédndoles
mayor portabilidad a los equipos y la
posibilidad de una conexién sin tantas
limitaciones en el ancho de banda.

BANDAS, FRECUENCIAS Y UNIDADES

Como ya mencionamos, los enlaces
inaldmbricos transportan datos y voz
por el espectro electromagnético, por
lo que es necesario conocer las distintas
unidades basicas y frecuencias utilizadas
para tener una mayor comprension a
la hora de elegir una antena. Entre las
unidades se encuentran:

« Decibel (dB): unidad logaritmica utili-
zada para expresar el radio entre dos
valores de una cantidad fisica.

- dBm: es la unidad utilizada para
medir la potencia de radio (por ejem-
plo: 20 dBm = 100 mW).

« dBi: es la unidad de medicién de ga-
nancia de la antena.

- EIRP: es la potencia radiada isétropa
equivalente medida en dBM. Resulta
dela suma entre la potencia de trans-
mision (dBm) y la ganancia de la an-
tena (dBi).

{CUALES SON LAS PRINCIPALES

FRECUENCIAS UTILIZADAS?

Existen dos frecuencias principales,
cada una con sus caracteristicas, siendo
la de baja frecuencia la mas adecuada
para la propagacion de la sefal y su
rendimiento:

+ 2,4 GHz: banda sin licencia y de uso
libre, utilizada mundialmente. Se en-
cuentra disponible desde 2,4 hasta
2,4835 GHz.

+ 5 GHz: dependiendo del pais puede
ser con licencia o no. Normalmente
vadesde 5,1 hasta 5,8 GHz. Es utilizada
para puentes inaldambricos de exterior,
estaciones base, redes de retorno y
routers inaldmbricos de interior (rango
cercano). Ofrece mas canales para
utilizar y tiene menos ruido. Apta para
la transmision de internet, video, voz,
VolIP, juegos en tiempo real y trans-
mision de datos. Ultimamente tiende
a utilizarse esta frecuencia en zonas
urbanas donde hay mucho ruido por
el amplio uso de las de 2,4 GHz.

{QUETIPOS DE

ANTENAS SE UTILIZAN?

Segun el fabricante, pueden existir
variantes de un mismo tipo de antena,
lo que configuraria distintos modelos.
Sin embargo, las mas utilizadas son
dos: las de tipo omnidireccionales y
las direccionales (platos o paneles).

Las antenas direccionales enfocan la
trasmisién en una zona especifica, por
lo que pueden ofrecer la maxima po-
tencia de transmision solo en una di-

reccion. Las omnidireccionales, en cam-
bio, extienden la onda en todas direc-
ciones, por lo que cada punto de alcance
tendrd una transmisién de potencia
media pero uniforme. Es necesario
tener en cuenta en este aspecto que
una antena, cualquiera sea el tipo uti-
lizado, solo cambia la forma de la sefal
sin amplificar su potencia, porlo que a
mayor drea de irradiacion, menor sera
la intensidad de la sefial.

:DONDE PUEDE

UTILIZARSE CADA UNA?

En general, las antenas omnidireccio-
nales son utilizadas para dispositivos
clientes/radio interiores para asegurar
la recepcién o transmisién de la sefal
de manera uniforme en todas direc-
ciones. Una antena direccional, en cam-
bio, se utiliza en enlaces punto a punto
con el fin de lograr estabilidad en la
sefal, disminuyéndola en las otras di-
recciones para reducir el ruido que
pueda haber en la transmisién. Un caso
particular para aplicaciones especiales
es la antena denominada “sectorial”:
se trata de una antena direccional de
entre 90° y 120° de plano de visién
horizontal.

{QUE ES LA POLARIZACION?

Se trata de la orientacion del campo
eléctrico de la onda de radio con res-
pecto a la superficie de la Tierra. Em-
parejando la recepcion de la polarizaciéon
de la antena a la de la transmisién
puede lograrse una diferencia impor-
tante en la calidad de la recepcién de
la sefAal, por lo que es recomendable
utilizar antenas de doble polarizacién
para aislar el flujo de datos y obtener
una sefal independiente.

:COMO SE OPTIMIZA LA RECEPCION?

En primer lugar hay que tener en
cuenta la sensibilidad de recepcion. Es
decir, el umbral de intensidad de la
sefal para establecer la conexion in-
aldmbrica: a mas bajo umbral, mejor
recepcion.

Asimismo, cuando se aumenta la ga-
nancia de la antena aumenta el ren-
dimiento de todo el sistema, tanto en
la recepcion como en la transmision
(en la subiday bajada de datos/archi-
vos). Por eso es que para las conexiones
punto a punto de larga distancia es
crucial la eleccién de la antena ade-
cuada. En un ejemplo basico, podria-
MOos comparar a una antena con un
embudo: cuando se utiliza para hablar,
el sonido puede propagarse aumen-
tando su volumen en una direccion
mientras que cuando se lo usa para
oir, pueden captarse hasta los sonidos
mas débiles. m
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C& Net report

Los riesgos del desconocimiento

La constante evolucion e integracion de las tecnologias llevan a una necesaria pregunta: la sequridad

electrénica y la seguridad informadtica, ;son dos disciplinas separadas? La respuesta es “no” y aqui

se explican algunas de la razones.

N

' Lic. Damian Colaneri
| Gerente Técnico
CTO/CIO/CISO - I1SSI MBB S.A.

A lo largo del tiempo, las ramas
de seguridad electrénica y se-
guridad informatica han llevado cami-
nos paralelos sin que uno afecte al
otro. En la actualidad, las nuevas tec-
nologias en seguridad electroénica, la
integracion de sistemas y el IdC (Internet
de las Cosas) hacen que todos los sis-
temas, por un medio u otro, estén co-
nectados a unaredy, en la mayoria de
los casos, a internet. Esto hace que los

caminos de la seguridad electrénica y

la seguridad informatica se crucen: si

los sistemas de seguridad no son im-

plementados por técnicos idoneos, se

corren riesgos muy importantes y lo
que deberia ser una inversién en se-
guridad se transforma en una trampa
para el propietario.

Podemos encontrar fallas de seguridad
informatica en dos grupos:

« Fallas de instalacion del técnico: es la
falla mas comun. El técnico no idéneo
suele instalar los sistemas dejando,
por desconocimiento, valores por de-
fecto. Esto incluye errores basicos, co-
mo no cambiar la clave por defecto
del“admin”o dejar la clave por defecto
para el usuario “superuser” (muy uti-
lizado por varias marcas de CCTV,
que no puede ser eliminado pero si
es necesario cambiar su clave por de-
fecto). Con solo un barrido de direc-
ciones IP, o incluso busquedas avan-
zadas de Google, se pueden encontrar
cientos de DVR o NVR con claves por
defecto e ingresar con privilegios to-
tales al equipo. Si tomamos dimensién
de esto, nos damos cuenta de que
una invasién al sistema de CCTV
puede transformarse en una invasion
a su privacidad e incluso usarse para
cometer un ilicito al saber cudndo se
encuentran los duefios de casa. Este
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problema se potencia cuando se trata
de fabricas, empresas, etc.

- Fallas del producto o su firmware:
hay varias DVR o NVR, generalmente
las mas econdmicas, que no cumplen
con el estdndar de seguridad, lo cual
hace que se pueda ingresar a ellas
incluso cuando se hayan cambiado
todas claves por defecto. Esto se debe
principalmente a fallos en el cédigo
de acceso web y es algo que los fa-
bricantes deben tener en cuenta a la
hora de lanzar un producto.

PROBLEMAS COMUNES

EI CCTV no es el Unico afectado por
problemas en seguridad informatica:
las alarmas domiciliarias presentan si-
tuaciones aun mas complejas. Estos
sistemas, muy usados incluso en bancos,
poseen una funcién de configuracion
remota, a través de la cual, si el panel
cuenta con moédulo GSM, la propia
central de alarma generara una cone-
xién si se envia un SMS con nuestra IP
y puerto. Esto es lo que se conoce
como “conexidn inversa”: en lugar de
ser el usuario el que realiza la conexién
al panel, es el panel el que se conecta
con el usuario. Las conexiones inversas
pasan los firewall, los cuales por defecto
controlan las conexiones entrantes
pero no las salientes. En este caso, con
una laptop desde la puerta de una su-
cursal bancaria es posible desactivar
la alarma en cuestion de minutos.

Imaginemos una locacién con una
malaimplementacion de CCTVy alarma
de intrusion: un delincuente podria
cometer unilicito con total impunidad.
Podria ver desde el exterior si hay per-
sonas en la propiedad para luego apa-
gar la DVR, desactivar la alarma e in-
gresar al lugar sin que quede registro
alguno. Esto puede parecer complejo
pero es en realidad muy simple, y no
es necesario ningun experto en segu-
ridad para lograrlo, por lo que si no se
atiende a esta complicacion, el riesgo
puede ser muy alto.

No escapan a esta problematica los
controles de acceso, tanto los centrali-
zados como los del tipo standalone.
Por ejemplo, en los hoteles modernos,
donde para abrir la habitacion se usa
una tarjeta, con solo un pendrive puede
abrirse cualquier habitacion sin que el
hotel reciba un alerta.

HACIA UNA INTEGRACION

Por medio de este resumen queremos
significar que los tiempos y tecnologias
cambian dia a dia, lo cual obliga a que
los implementadores tengan mas co-
nocimientos sobre el trabajo que de-
sarrollan y a que se actualicen cons-
tantemente. Es por esto que los cursos
de certificacion como el ofrecido por
CASEL son muy importantes y deberian
ser tratados como proyecto de ley,
donde los técnicos tengan una matricula
para poder ejercer la profesion. Segun
mi criterio como profesional de la se-
guridad de la informacion, la mejor
forma de saber como proteger un sis-
tema es saber ingresar en él.

En préximos articulos, trataremos
punto por punto cada falla, cémo ex-
plotarlay, porende, como solucionarla
para realizarimplementaciones seguras.
Explicaremos varios conceptos de se-
guridad informdtica para que los inte-
gradores tomen conciencia de que
una mala instalacion, segun la nueva
ley de delitos informéticos, sera res-
ponsabilidad de ellos. m
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Tu lugar mas seguro

La solucion mas solida en sistemas de seguridad que provee una respuesta total contra intrusion en propiedades.
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1MP 720P IR
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® 3.6mm fixed lens

* Max. IR LEDs length 20m, Smart IR
* DC12V

* Material: Plastic
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(NEW |

4CH Tribrid 720P-Lite Mini 1U HDCVI DVR

* Tribrid: Support HDCVI/Analog/IP video input
o All channel@720P recording

* 4ch sync playback
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* 4ch audio in&1ch audio out, 1/1ch Mic in/out
* 4ch alarm in&3ch relay out

» 1 SATA, 2 USB, 1 RJ45, RS485
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* |PG6, DC12V

* Material: Metal
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* 16¢ch sync playback
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* 4ch audio in&1ch audio out, 1/1ch Mic in/out
* 16¢h alarm in&3ch relay out

» 1 SATA, 2 USB, 1 RJ45, RS485
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Como mantener seguro el interior

Procedimientos y dispositivos para proteger el hogar

Hay situaciones traumadticas que pueden vivirse dentro del hogar o la empresa y pueden ser evitadas;

entre ellas, la intrusién y el robo. En esta nota describimos técnicas y dispositivos sencillos que pueden

ser de utilidad en estos casos.

Claudio Javaloyas
SEdeAP Argentina
sedeap@yahoo.com.ar

‘ omo hemos mencionado ante-

riormente, para que un lugar sea
seguro deben mantenerse funcionando
todos los sistemas y dispositivos de
seguridad. Cuando se trata del interior
de una vivienda, puede entrar en con-
flicto la libertad de moverse cémoda-
mente de un ambiente a otro con la
activacion de los sistemas de seguridad,
ya que los IR volumétricos y cortinas
muchas veces son instalados pensando
en una casa vacia y se prevé que el
usuario haga un armado parcial si pre-
tende quedarse dentro de la propiedad.
Esto no siempre se cumple, por lo que
es importante contar con otros métodos
de deteccion de eventos no deseados,
que nada tienen que ver con el uso
normal de un espacio de vivienda o
trabajo.

Consideraremos un escenario en el
que el asaltante ya ha logrado ingresar
al perimetro, ya sea como invitado de
un amigo, en una fiesta o evento social,
amenazando a alguien o incluso con-
tando con un cémplice circunstancial,
dentro de una caja, maleta o armario;
el intruso ya esta dentro y hay que de-
tectarlo y detenerlo.

tancias normales, nadie se trepa al tan-
que de agua o sale a caminar por el te-
cho en mitad de una visita o una reu-
nién. Lo mismo sucede con quien tiene
aficion al robo o padece un brote de
cleptomania, por no hablar directa-
mente de alguien que quiera hacer
dafo por rencor, despecho o envidia.
Principalmente, quien ingresa con
malas intenciones busca hacer cosas
poco normales y es alli donde deberi-
amos enfocarnos: en las cosas que no
son habituales o las acciones que otros
no deberian hacer en nuestra propie-
dad. Un detector de cajones o vitrinas
(DMP-C) puede alertarnos o activar
contramedidas silenciosas. Lo mismo
puede hacer un detector de

llavero (DMP-DL) si alguien

no correria un cuadro ni se llevaria di-
nero de un estante; tampoco encen-
deria la luz de un cuarto. Este tipo de
eventos extranos en tiempo y espacio
se pueden identificar mediante una
sobrellave de luz (DMP-Lz) y un detector
de billetes (DMP-B); incluso un sensor
magnético en la puerta de la heladera
puede ser muy efectivo, lo mismo que
colocarlo en la base deunTV o de una
computadora, tal como lo hacen en
los shopping y casas de electrodomés-
ticos.

Otras acciones preventivas, que pue-
den causar gracia pero que se han re-
velado como muy eficaces, son las
“lapas chillonas". Estas pequenas “san-
guijuelas electrénicas” (DMP-Sa) se fijan
firmemente dentro o fuera de la carcasa

pretende llevarse las copias
del auto; un dispositivo portatil
antiasalto (Centinela-2) puede,
incluso, asistirnos sin salir del

del aparato a proteger y, cuando son
activadas por movimiento o rotura de
vinculo, RF o IR, se dispara una sirena
de alto decibel capaz de taladrarle el

Una vez que el intruso esta ingreso al perimetro de
una propiedad, hay que detectarlo y detenerlo. Cada
accion que lleve a cabo puede ser neutralizada por
dispositivos especificos, sencillos pero eficaces.

Aqui entra se pone en juego lo que
llamariamos “légica social” o de “com-
portamiento condicionado”segun de-
terminadas circunstancias. En circuns-
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lugar. oido al ladrén. Obviamente, nadie pue-
de salir corriendo con un aparato chillén
MEDIDAS SIMPLES bajo el brazo.

Si hay, por ejemplo, grandes mascotas
deambulando libremente por el lugar,
es légico pensar que el perro no abriria
el ropero ni el cajon de la mesa de luz,

Ocasionalmente, los ladrones preten-
den ser discretos y no encender luces,
por lo que llevan linternas, celulares
con luz o algun otro elemento para
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iluminar el camino. Aqui, un reloj de
pared o un IRP pueden brindar el es-
pacio suficiente para colocar dispositivos
inalambricos de fotocélulas o Lux-Trap
(DMP-LT), llamados “detonadores is-
raelies”en las peliculas de guerra. Incluso
se pueden dejar dentro de un atado de
cigarrillos ubicado estratégicamente en
el camino, en una mesa o dentro de la
heladera porque, aunque parezca ex-
trafo, estadisticamente el 90 % de los
ladrones revisa la heladera.

Otro truco consiste en colocar en la
sala, living o donde haya un TV un
control remoto, similar al verdadero pero
que active la alarma, que, estadistica-
mente, mas del 60 % de los ladrones in-
tentan de encenderlo (presuntamente
para ver si“estd bueno”antes de intentar
robarlo). Asi que si escondemos el real y
dejamos el tramposo, el ladrén mismo
activara la alarma.

Otro lugar que estadisticamente es
revisado por el 80 % de los ladrones 'y
rateros es el botiquin del bafo, pre-
suntamente buscando alguna medi-
cacion o pastillas que robar; un sensor
magnético o un Lux-Trap colocado alli
también puede ayudar a detectarlos.

PROTECCION INTERIOR

En caso de encontrarse dentro de la
propiedad junto con el delincuente, lo
mejor es conservar la calma y evitar ser
agredidos. Conviene es sefialarle donde
hay dinero o valores y esperar que alguno
de los dispositivos colocados lo delate
mientras nos protegemos en alguin sector
previsto para tal contingencia, entre los
que suelen elegirse bafios, armarios o
salvaguardas, de las que hablaremos en
el siguiente articulo.
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En general, todo lo que hagamos en
prevision de eventos tan traumaticos
y peligrosos como los de intrusion o
secuestro es buenoy nos proveera cal-
ma y seguridad. Pero claro, tampoco
hay que caer en episodios paranoicos
desenfrenados, porque vivir encerrado,
enjaulado, con miedo hasta para ir al
bano de noche, no ayuda ni protege
sino que termina siendo tan perjudicial
como lo que se pretende evitar.

Muchos creen que un pulsador in-
aldmbrico de pénico es la mejor opcién.
Sin embargo, lamentablemente el con-
cepto se ha desvirtuado y se ha con-
fundido al usuario general con aparatos
que en la mayoria de los casos no son
ni confiables ni utiles. Entre ellos, por
ejemplo, un pulsador de mano sin po-
sibilidad de notificar su estado de ma-
nera disimulada o silenciosa y que de-
penda de poder mantener el botén
presionado durante varios segundos.
Este tipo de dispositivos tiene graves
contras, ya que un falso contacto del
botén invalidaria la accién pretendida
y el usuario nunca se enterara que no
se activé; lo mismo puede suceder si

la pila no es potente o si esta desajus-
tada. Ni hablar de las aplicaciones para
celulares que se han puesto de moda,
donde se deben llevar a cabo una serie
de pasos que llevan tiempo y, sobre
todo, requieren la atencion del ame-
nazado (justamente lo que no tiene:
tiempo y serenidad). A esto sumamos
que el procedimiento de rescate invo-
lucra a un operador de alarmas o mo-
nitoreo, que debe avisar al operador
de emergencias, el cual, a su vez, debe
avisar al patrullero policial para que se
acerque a ver qué pasa. La espera se
hace interminable y aumenta la pro-
babilidad de terminar muy mal en este
proceso.

Muchos piensan que eso es mejor
que nada (también es mejor poder
gritar que estar afénico), pero hay mu-
chas otras cosas que se pueden hacer
que son mas efectivas y eficaces que
depender Unicamente de un teléfono,
un celular o una sirena. m

Mas informacion de los médulos y
sus especificaciones en:
www.sedeap.com.ar

Innovacién y Desarrollo Argentino
www-sedeap-com-ar
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Control de accesos, automatismos, esclusas, seiiuelos, alarmas
iluminacion, salvaguardas, erizos, placas de control auténomo
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Riesgo o peligro

“Riesgo”y “peligro” de incendio suelen ser tomados como sinénimos, aunque no lo sean. Es por eso que

en la proteccion contra fuego se utilizan metodologias para distinguir y evaluar ambas contingencias.

El autor explica, en esa nota, de qué se trata cada una de ellas.

Jaime A. Moncada*
PE., SFPE

E n el dia a dia de nuestro trabajo
en seguridad contra incendios
hablamos del riesgo o del peligro del
incendio utilizando, aunque no lo
sean, ambas palabras casi como si se
refiriesen a lo mismo. En términos ge-
nerales, el peligro (o hazard, en inglés)
es parte de nuestra vida diaria, es
parte intrinseca del proceso industrial
de una fabrica, de la operaciéon de un
hotel o un hospital, coexiste cuando
dormimos, nos trasladamos a la oficina
o practicamos algun deporte. En cam-
bio el riesgo (o risk, en inglés) es el re-
sultado de no tomar las medidas ne-
cesarias para minimizar el peligro.

En seguridad contra incendios, el pe-
ligro de incendio es el potencial de
danoinherente a la operacion de cual-
quier instalacién mientras que el riesgo
es la probabilidad de que ese incendio
produzca un dafo.

Por su parte, la normativa de la NFPA
define “peligro” como una condicién
que presenta el potencial de perjuicio
o dano a las personas, propiedad, en-
torno ambiental, misién o patrimonio
cultural. Su definicién de “riesgo” es,
en tanto, la conjugacion de probabili-
dades y consecuencias que resulten
en un posible evento no deseado aso-
ciado con una facilidad o proceso par-
ticular.

Por otro lado, en el proceso de analisis
de las condiciones de seguridad hu-
mana Yy proteccién contra incendios
de un edificio o instalacion utilizamos
dos términos que también resultan
confusos para muchos. Se trata del
“andlisis del peligro de incendio” (Fire
Hazard Analisis, llamado cominmente
FHA) y la “valoracion del riesgo de in-
cendio” (Fire Risk Assessment o FRA). En
términos generales, una instalaciéon o
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edificio puede evaluarse a través de
un FRA; y, como parte de éste, se eva-
ldan las consecuencias del riesgo de
incendios a través de un FHA. Es decir
que el FHA es parte del FRAy el FRA es
mucho mas que el FHA. Entendemos,
entonces, por qué esto puede provocar
confusion.

ANALISIS DEL PELIGRO DE INCENDIO

El FHA se ha utilizado histéricamente
en la elaboracién de las normas contra
incendios, donde el andlisis del peligro
de incendios se realiza a través de la
opinién de expertos. En la mayoria de
los edificios de nuestro mundo mo-
derno, la solucion prescriptiva de los
niveles de seguridad humana y pro-
teccién contra incendios utiliza esta
metodologia. Sin embargo, en riesgos
industriales o petroquimicos es cada
vez mas comun que autoridades com-

petentes requieran un FHA para en-
tender qué puede pasar en este tipo
de eventos, sinimportar su probabilidad.
Es asi como, por ejemplo, una autoridad
competente puede requerir un estudio
de radiacion para entender el efecto
que pueda producir una bola de fuego
proveniente de un BLEVE (explosion
de vapores que se expanden al hervir
el liquido por la ruptura de un tanque
de almacenamiento de gas licuado de
petréleo a presion que se ha sobreca-
lentado).

En la realizacion de un FHA, el analisis
de ingenieria es bastante claro. Sus pa-
sos principales incluyen definir qué se
quiere entender, identificar el escenario
delincendio y definirlo, seleccionar los
métodos de prediccién, calcular el po-
tencial del incendio, analizar suimpacto
y evaluar la incertidumbre de todo
este analisis.!

METODOLOGIA DE FRA UTILIZADA EN LA

EVALUACION DE INSTALACIONES PETROQUIMICAS

VALORACION DEL RIESGO DE INCENDIO
(FIRE RISK ASSESSMENT - FRA)

‘ Identifique el riesgo de incendios

Evalte la consecuencia (FHA)

l

!

Determine el riesgo de incendio

—

|

R

Fuente: Seminario NFPA sobre el riesgo de incendios petroleros

Si

No
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VALORACION DEL

RIESGO DE INCENDIO

El FRA es la forma de andlisis mas
completay puede aplicarse a cualquier
situacion en seguridad contra incendios.
Proporciona un esquema mas flexible
para estimar el impacto de una estra-
tegia de proteccién contra incendios
en términos tanto de reducciones reales
en pérdidas como de su costo-beneficio.
EI FRA no utiliza solamente las ciencias
exactas (fisica, quimica, ingenieria) sino
que también se basa en la teoria sobre
decision estadistica. Recordemos que
el riesgo esta relacionado con la pro-
babilidad.?

NFPA 551

Debido al incremento en la utilizacion
de métodos de ingenieria de proteccion
contra incendios como el FRA, desde
2004 la NFPA desarroll6 un nuevo do-
cumento titulado Guia para la Evaluacion
de Valoraciones de Riesgos de Incendio.
Esta guia tiene como meta proveer
asistencia, principalmente a las autori-
dades competentes, en la evaluacion
del FRA para asegurar que se haya eje-
cutado apropiada y correctamente. La
evaluacion del FRA también podria lle-
varla a cabo la aseguradora o el duefio
de la instalacién. Sin embargo, debe
quedar muy claro que esta guia no es
la base para la ejecucién del FRA, sino
que sirve para su evaluacion o revision.
El propésito de esta guia es la de asistir
auna autoridad competente en la eva-
luacién del FRA cuando se usan meto-
dologias de disefio por desempefrio,
estudios de ingenieria, equivalencias
a lo requerido por el coédigo y evalua-
ciones de cumplimiento regulatorio.
La guia describe el proceso de revisién

BIENVENIDO PARADOX GPRS
AHORA PODES UTILIZAR TUS

técnica y la documentacidon necesaria
cuando se evaltia un FRA, pero no
indica como ejecutarlo.

En muchas jurisdicciones la autoridad
competente no tiene los recursos para
llevar a cabo la evaluacién del FRA. NFPA
551 sugiere dos enfoques: revision por
pares o revisién contratada. En la revision
contratada, la autoridad competente
delega laresponsabilidad en un tercero,
quien toma la decisién de qué accion
tomar con el FRA, como por ejemplo
aprobar, pedir revisiones o rechazar. Por
otro lado, el revisor por pares provee
un reporte a la autoridad competente
y esta toma la responsabilidad sobre
qué accion tomar con el FRA (aprobar,
pedir revisiones o rechazar). Cualquiera
de estos dos enfoques provee una so-
lucién muy apropiada para nuestro en-
torno latinoamericano. m

COMUNICADORES GPRS CON NUESTRO
SISTEMA DE MONITOREO
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shington D.C. y oficinas en Latinoamérica.

Fuente: www.nfpajla.org
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& gl:Net 5 Un mundo de soluciones ..
W en seguridad electrénica

Mis pe 20 aflos como
DE SISTEMAS ELECTRONICOS DE SEGURIDAD

HD|[ IR |(IPet]
TV-HD280V | HDTVI Dome Camera

+ 1/2.9" CMOS 2 Megas.
+ HD 1080P.

+ 33 IR Led.

+ 300m de transmision.

[HD|[ IR |{IPes
TV-HB320V | HDTVI Bullet Camera

+ 1/3" Sony 2.4 Megas, Progessive Exmor CMOS Sensor.
= Full HD 1920 x 1080.
+ 30 IR Led.

HD [ IR | IPss|
TV-HB280V | HDTVI Bullet Camera

+ 1/2.9" SONY IMX236 2 Megas.
« HD 1080.

+ 42 IR Led.

+ 300 a 500m de transmision.

HD|| IR
AHD-1372IR | AHD Bullet Camera

+ 1/3" Sony IMX225LQR 1.3M Sensor.
+ HD 1920 x 1080.

*4 IR Led, 25m.

lluminacion 0.1 Lux.

Las Casas 3777 - (C1238ACG) - Buenos Aires - Argentina

ConoZCA MAS VISITANDO NUESTRA
Tel./Fax: +54 11 4925 4102 (Rot.) - E-mail: info@elcasrl.com.ar

™ NUEVA WEB WWW.ELCASRL.COM.AR
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Un mundo de’soluciones :
en seguridad electronica

Mis DE 20 aRoS CoMO
DE SISTEMAS ELECTRONICOS DE SEGURIDAD

NOTIFIER'
by Honeywell

ELECTRONICS

@ Disposicién N°415/DGDyPC/2011,

Resolucion N°643/AGC/2014 y.

Disposicion N°215/DGHP/2015
S SYSTEM
@ SENSOR ELCA SEGURIDAD ELECTRONICA

es una empresa REGISTRADA (n° 002433)
y HABILITADA (N° 1268322/2011)
segun disposicién 415 & 215 por el

Gobierno de la Ciudad de Buenos Aires
como FABRICANTE, INTALADOR,
MANTENEDOR Y REPARADOR
de sistemas electronicos de seguridad
contra incendio

CoNOZCA MAS VISITANDO NUESTRA
NUEVA WEB WWW,ELCASRL.COM.AR

Las Casas 3777 - (C123BACG) - Buenos Aires - Argentina
Tel./Fax: +54 11 4925 4102 (Rot.) - E-mail: info@elcasrl.com.ar
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&+ Opinion profesional

Proteger el Internet de las Cosas

ElInternet de las Cosas estd en constante crecimiento. Este avance trae aparejada una cantidad de datos

muy grande que demandard, a su vez, una mayor capacidad de procesamiento en la redy mayor seguridad

para enfrentar los ataques informaticos a los que estard expuesto.

Aaron Goldberg
IDG Contributing Editor

A medida que crece Internet de
las Cosas (IdC), la atencion se
centra en los miles de millones de dis-
positivos que podran conectarse a
través de la red. Sin embargo, lo que a
menudo se pasa por alto es el problema
mas importante: ;cuanto trafico de red
se creard como el resultado del IdC?
Segun un informe elaborado por la
compafiia Bell Labs, el IdC cambiara la
manera en la que se administran las
redes, mientras que IDC pronostica
que las cargas de trabajo en esquemas
IdC creceran a tasas de 750 % entre el
2014y 2019.

Muchos dispositivos primitivos para
IdC en la actualidad pueden mover
una pequena cantidad de datos por
conexion, aunque eso ira cambiando
a medida que las aplicaciones de mo-
nitoreo constante (como vehiculos au-
ténomos, andlisis de tiempo real y apli-
caciones basadas en localizacion) creen
flujos mucho mas grandes, que deberan
ser manejados en tiempo real.

Otra consideracién importante es que
muchos de estos dispositivos también
requeriran un control de monitoreo
de seguridad que pueda asegurar que
no se convertiran en un conducto de
malware y otros atentados. Ya se ha
visto que los hackers son capaces de
entrar a un Jeep y desactivar al auto-
mévil de manera remota. Aunque esto
fue una demostracion y no se traté de
un ataque real, dej6 en evidencia lo
grave que puede ser una amenaza
puesta en practica.

USO DE IDC

Y SU IMPACTO EN LA RED

Sobre la base de lo que se conoce en
la actualidad, hay dos tipos especificos
de IdC, masivo y critico, que seran la
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base de su crecimiento. Cada uno de
ellos tiene su propio impacto, tanto
en el trafico de la red como en su se-
guridad.

- 1dC masivo: es el mas comun, en el
que se piensa cuando se nombra IdC.
Consiste en un gran nimero de dis-
positivos que se comunican con otros
dispositivos o servidores. El impacto
en el tréfico de la red se daréa de dos
maneras distintas: la primera, la mas
obwvia, es un rapido crecimiento en la
cantidad del trafico de la red. La se-
gunda es que habra varios tipos de
dispositivos, cada uno con su trafico
propio, que requeriran visibilidad y
monitoreo.

IdC critico: este se refiere a las aplica-
ciones como conduccion autéonoma,
cuidado de la salud, internet tactil y
cargas de trabajo similares, que de-
mandaran minimos retrasos en los
retornos en “U” de estos dispositivos
en relacién con su comunicacién con
la red. Este tipo de trafico anadira un
gran numero de nuevas cargas de
trabajo criticas que deberan ser con-
sideradas QoS de primerisimo nivel.
Como resultado, la visibilidad de trafico
y las herramientas de monitoreo de-
berdan ser capaces de soportar grandes
cargas de trabajo de distintas aplica-
ciones, donde la latencia y los retrasos
no seran aceptables.

VISIBILIDAD DE TRAFICO

Y HERRAMIENTAS DE MONITOREO

Los retos actuales de la seguridad
tradicional en IdC han convertido al
monitoreo del trafico integral y la visi-
bilidad en elementos esenciales para
proteger a las organizaciones de una
manera eficiente y efectiva.

Una de las practicas posibles es la de
optimizar los elementos del sistema
de seguridad: a medida que el trafico
crece rapidamente, es fundamental
asegurar que los dispositivos de segu-
ridad no sean abrumados con el trafico
de datos; sobre todo por el que no es

relevante. La capa de visibilidad entrega
inteligentemente solo el trafico apro-
piado para que estos dispositivos pue-
dan priorizarloy asi permanecer dentro
de los parametros de funcionamiento.
Las aplicaciones criticas no seran im-
pactadas por la necesidad de imple-
mentar nuevas instancias para estas
herramientas.

La habilidad de proteger rdpidamente
los dispositivos o sistemas contra nuevos
tipos de amenazas sera también muy
valorada. La Unica certeza cuando ha-
blamos de amenazas en el Internet de
las Cosas es que veremos nuevas ver-
siones de ellas, desconocidas actual-
mente. La capacidad de usar soluciones
integrales de visibilidad de trafico para
identificar lo nuevo o inusual es deter-
minante.

Un excelente soporte para multiples
niveles de QoS para cargas de trabajo
enldCes indispensable. Como se sefiald
anteriormente, con una amplia gama
de cargas de trabajo y el trafico, la ca-
pacidad de identificar el nivel apropiado
de servicio para los diferentes tipos de
trafico es esencial. La visibilidad del
trafico hace que, dentro de la red, se
pueda equilibrar de manera mas simple.
Esto no solo mejora la capacidad de
entrega de QoS, sino que esta misma
capacidad de priorizacion puede ser
llevada a soportar el trafico que se re-
envia a diferentes soluciones de segu-
ridad.

A medida que el Internet de las Cosas
se vuelva mdas comun, habra un mayor
impacto en las herramientas necesarias
para asegurar el trafico. Apoyar la se-
guridad del IdC requerira dos enfoques
principales: la visibilidad del trafico in-
tegral de la red y el monitoreo en con-
junto con una plataforma de seguridad.
Esto proporcionara un proceso para
que las soluciones de seguridad estén
seguras del trafico que estan analizado,
protegiendo y evaluando, manteniendo
un nivel apropiado en los servicios y
en la capacidad de respuesta. m
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WiCONNECT

ALARMAS DOMICILIARIAS

Consulte en www.gte.com.ar, nuestra linea de accesorios
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Conectando Soluciones

Tecnologia de avanzada.
Equipos robustos y versatiles .

Soluciones en logisticas vehicular.

Administracion y Ventas: Echeverria 1515 7° B- (C1428DQS) - C.A.B.A - Argentina - Tel.: +5411 4896.0060/006| - www.gte.com.ar
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Smart Home: solucién integral de automatizacion de RISCO Group

RISCO

WWW.riscogroup.com

{ CLIMATE - LIVING ROOM

28°C

Min

18:00

Target

24°C

8 0%

Max

Smart Home es la solucién integral de
automatizacién del hogar basada en la
nube de RISCO Group que integra se-
guridad y video en la misma plataforma.
Smart Home incluye funciones de gestién
energética eficiente (entre las que se
encuentran control de iluminaciény cli-
matizacién), cerraduras inteligentes, puer-
tas de garaje, persianas y otros dispositivos
para el hogar, controlado a través de la
aplicacion iRISCO, disefada para dispo-
sitivos moviles.

La plataforma ofrece una combinacion
de seguridad profesional con video y
accesorios totalmente integrados en una
solucion de gestion para el hogar. Smart
Home es la respuesta a una demanda
habitual del mercado actual de soluciones
de seguridad que proporcionen un estilo
de vida sencillo, comodidad y tranquilidad
para los usuarios de viviendas.

Smart Home puede incorporarse como
un accesorio adicional para todos los

sistemas de RISCO Group a través de
RISCO Cloud, lo que les permite a los
instaladores realizar ampliaciones afa-
diendo mas dispositivos, ya sea para
nuevos clientes o para clientes ya exis-
tentes, sin necesidad de ningun tipo de
obra. La instalacion de Smart Home es
intuitiva y flexible y puede implementarse
con cualquier opcién de panel sin nin-
guna formacioén adicional.

Smart Home de RISCO Group es una
oportunidad Unica para los instaladores
que buscan aumentar su potencial de
negocios con una de las soluciones mas
avanzadas y completas en automatiza-
Cion para el hogar.

Risco Group ofrece soluciones de se-
guridad integradas de alto rendimiento,
entre las que se incluyen software, sis-
temas integrados cableados y via radio.
Sus soluciones pueden ser aplicadas en
salas de control, comercios, industria,
instituciones y hogares. m

Sistema de alarma inala

brico Serenity de Crow

STARX SECURITY
www.starx.com.ar

Crow ofrece un nuevo y avanzado sis-
tema que incluye alarma para hogares
y conexion de equipos para hogares in-
teligentes, todo controlado a través de
la aplicacion movil Serenity Connect™,
la cual le permite al usuario disfrutar de
un hogar inteligente conectado de Crow
y ala Nube Crow™.

Por medio de la ultima tecnologia in-
aldmbrica, combinada con la aplicacion
movil Serenity Connect™ que funciona
como un panel de control en linea, Crow
le ofrece a cada propietario de panel
Serenity™ estar en contacto con su hogar
y su familia sin importar donde se en-
cuentre: la aplicacion inteligente de Crow
permite activar y desactivar la alarma
Serenity™ por medio de cualquier dis-
positivo movil, controlar las luces y otros
equipos electrénicos remotamente, ob-
tener mensajes y fotos de cuando los
residentes llegan a la casa o prevenirlo
si el detector de humo se ha activado.

Simple de instalar y facil de usar, Sere-
nity™ es un poderoso sistema para cual-
quier aplicacién de seguridad residencial
y totalmente administrable de manera
remota.

« Cuidado personal y seguridad en el
hogar: Serenity™ puede utilizarse para
realizar una llamada de alarma desde
cualquier lugar en su hogar.

« Seguridad con verificacion visual: so-
lucién avanzada para la transmision
de alarma y verificacién visual a EMC
por TCP/IP y GSM/GPRS.

« Automatizacién de hogares: Serenity™
soporta tanto sistemas de control como
aires acondicionados, luces, cortinas
eléctricas, puertas de garaje, etc.

« Serenity Connect™: aplicacién movil
para monitorear y controlar el sistema
desde cualquier lugar y en cualquier
momento.

CARACTERISTICAS

- Teclado touch.

- Lectura RFID.

« Comandos guiados por voz.

« App para smartphones.

- Instalaciéon y programacion rapida.

- Control remoto, monitoreo y configu-
racion con Easy Serenity™ para PC.

- Panel de 32 zonas inaldmbricas (pueden
usarse dos cableadas).

- Dieciséis salidas.

+ Doce lenguajes (en pantalla y audio).

- Hasta 2.000 eventos en memoria.

« Grabador/reproductor de mensajes lo-
cales.

DETECTORES

La Serie Serenity incluye

- Detectores de movimiento PIR con in-
munidad a mascotas, contactos mag-
néticos para puertas y ventanas, de-
tectores de rotura de vidrio, detectores
combinados PIRy cdmara para interior
y exterior, detectores de humoy calor,
sensores de humedad y reloj de panico
(transmisor resistente al agua FW2 Panic
Watch). m
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ProSYS™Plus

Una Plataforma para
todas sus Aplicaciones

ProSYS™ Plus es el revolucionario sistema de seguridad hibrido
de Grado 3 de RISCO Group disenado para grandes instalaciones.

Panel ampliable de hasta 512 zonas

Arquitectura “Superhibrida” que ofrece cableado, bidireccional inalambrico y Bus de RISCO
Revolucionario modelo de licencias que reduce el Coste Total de la Propiedad del Proyecto
Aplicacion movil basada en la nube

Completa gama de detectores profesionales, comerciales e industriales

Video verificacion en tiempo real mediante camaras IP

Compatible con el software PSIM de RISCO

RISCO Group ‘@J

riscogroup.es | Tel: +1 (305) 407-8229 | Email: SalesLatam@riscogroup.com App Store  Play Store iRISCO


www.riscogroup.es
www.riscogroup.es

FARNRNRINRNRNNINININRRRNIINT

/> bykom

Software para monitoreo de alarmas
y logistica satelital de vehiculos.

2 solucién mévil que permite transformar un smartphone en
un dispositivo localizador de personas, con funcionalidades
avanzadas tales como:

Generacién de posicién
]

Alertas de pénico / emergencia médica/ incendio
@

Acceso seguro domiciliario y respuesta.
®

Servicios parametrizables
(asistencia mecanica, logistica, control de guardias, servicios técnicos, supervision de vendedores)

Fotoverificacion desde el Smartphone

eJAlalit] 418

Av. Colén 3037 7° - Mar del Plata - 7600 - Tel. (54 223) 495-8700
www.bykom.com.ar - infoebykom.com.ar
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Powered By
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clonse o ONEY
TP
LR Honeywell
Especificaciones

Alimentacion

Consumo en Reposo
Bandas de Operacion
Formatos de Comunicacion
Entradas

Salidas

Indicadores de Estado
Conector de Antena
Modos de Operacion
Dimensiones / Temperatura de Operacion
Accesorios

50 mA

TRANSCEPTOR GPRS/SMS

Siguiendo los nuevos estandares del mercado, traemos una nueva
serie de productos que incorporan mejoras necesarias para

10 - 16 VCC (Nominal 13,8 VCC)

continuar la evolucion de la seguridad electronica. Tamafo reducido,
actualizacion remota de firmware y conexion on-line son algunos de
los beneficios de la nueva linea de productos Celletech.

¢Que ventajas incorpora?

Actualizacion brinda la posibilidad de desplegar nuevas versionas de firmware de
forma remota, obteniendo un producto en constante evolucion
Versatilidad para adaptarse a distintas soluciones del mercado
Seguridad al confirmar el evento solo si es recibido correctamente
Localizacidn remota para ubicarlo en cualquier momento y lugar dentro de los 1000m
Evolucidn al agregar nuevas funciones, manteniendo la compatibilidad con el RVA-400
Agilidad dado que permite configurar el envio directo de Avisos por SMS al cliente final
Comodidad ya que gracias a su reducido tamafio, permite una instalacién mas sencilla y la
posibilidad de incorporarlo en el mismo gabinete del Panel de Alarmas

Compatibilidad con los paneles y los software de monitoreo mas utilizados del mercado

4 bykom

(oo e N an W B
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S0!{Guard

GSM 850/900 Mhz - PCS 1800/1900 Mhz
Contact ID / Ademco Express (DTMF)

1 analégica [0V - 5V] - expandible a5 en soluciones s/panel
2 a Colector Abierto 50 mA méaximo

3 Led; Rojo (Linea), Amarillo (Sefial) y Verde (Cobertura)
SMA Hembra (50Q) - Incluye Antena Cuatribanda
Automatico y Backup

85x74x32mm (AnxAlxP)/-20°C a 45°C
Conector con Mazo de Cables

www.celletech.com.ar

Juan B. Justo 330, Florida (B1602BKF), Buenos Aires, Argentina -

Tel: +54 1147956112

- info@celletech.com.ar
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Drone autopilotado de Hikvision

SECURITY ONE

securil .
4 www.securityone.com.ar

N
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Teniendo en cuenta las crecientes ne-
cesidades de implementar sistemas de
video en situaciones como desastres na-
turales, misiones de rescate, contrate-
rrorismo o de caracter militar, Hikvision
creé el drone UAV-MX 4080A Falcon Se-
ries, disefiado con el objetivo de evitar
que seres humanos deban hacer reco-
nocimientos de areas inseguras, peli-
grosas o que pongan en riesgo su inte-
gridad fisica.

El drone puede alcanzar una velocidad
méxima en vuelo de 80 km/h y soporta
enlace a mapas. El equipo funciona por
medio de una sefal capaz de controlar
el vehiculo aéreo a 2 km de distancia.
Ademas, transmite el video HD a una
estacion en tierra que puede estar ins-
talada a 10 km de la zona de operacion,
lo que significa que el drone puede volar
hasta 10.000 metros alrededor de ella.
A su vez, la estacidon transmite, a través
de 4G o cable, lainformaciéon de video a
la central de monitoreo del cliente.

El equipo incorpora tecnologia de es-
tabilizacién de imagen y estabilizacion

de vuelo para lograr mayor nitidez y
ofrece, entre otras caracteristicas, brazos
desarmables para desinstalacion e ins-
talacion rapida, bateria de alta densidad
(capaz de brindar hasta 33 minutos de
tiempo de vuelo), estructura de fibra
de carbdn con alta intensidad y peso li-
gero, y un moédulo GPS que permite
conocer la posicion de vuelo en tiempo
real. A esto se suma la cdmara PTZ HD
con distancia focal variable, zoom éptico
de 30X, 12X de zoom digital y soporte
para movimientos rotatorios, giratorios
y de paneo.

Por su parte, la estacion en tierra de
estos equipos permite revision en tiempo
real y visualizacion de los datos de vuelo,
transmision de imagenes en microondas
digital y es conectable a la red via 4G,
WiFi o interfaz de red.

Finalmente, el UAV MX4080A es capaz
de brindar valor agregado a sistemas
de seguridad en aplicaciones cercanas
a areas maritimas, cuerpos de agua o
en cualquier locacion en la que se dificulte
instalar equipos de vigilancia. m

Detector NV75 y barrera digital NV780M de Paradox

FIESA
@ FiESA) www.fiesa.com.ar

contacto@fiesa.com.ar

Fiesa presenté las ultimas novedades
de Paradox: el detector infrarrojo digital
NV75y la barrera digital exterior NV780M.
“En Paradox estamos constantemente
investigando nuevas tecnologias y sus
posibles aplicaciones, lo cual nos convierte
en una de las empresas de avanzada
del sector. En este caso, estamos mos-
trando nuestras nuevas series de detec-
tores, que ofrecen caracteristicas dife-
renciales para la protecciéon contra in-
trusion. Estos productos siempre adoptan
funciones novedosas, distinguiéndonos
en el mercado’; coment6 Yinon Negev,
soporte técnico para distribuidores de
Paradox, durante la presentacién de los
productos en Intersec Buenos Aires.

DETECTOR INFRARROJO DIGITAL NV75
Este dispositivo presenta como novedad
la conformacion de la lente y de la unidad
de espejo incorporada. Esta solucién
permite difundir el haz infrarrojo con
un angulo de detecciéon mas amplio que
productos similares, manteniendo los
estandares de deteccion del equipo.

Entre ellos:

- Doble tecnologia (infrarrojo y micro-
ondas) que permite la deteccién SeeTrue
(modelo MW).

- El sistema infrarrojo (PIR) puede ser
enganado mediante camuflaje. El sis-
tema de microondas, precisamente,

detecta los movimientos y permite ver

a través de las distintas técnicas co-

munmente utilizadas.

- Antimask IR.

- Dieciséis metros de deteccién.

- Inmunidad a mascotas.

« Zona 0 para cubrir espacios justo por
debajo del sensor (en este caso se des-
habilita la funcién de inmunidad a mas-
cotas).

La serie se compone de los siguientes
modelos: NV75M, modelo universal con
relé; NV75MX, modelo para placas EVO;
NV75MR, inaldmbrico; y NV75MW, con
microondas y tecnologia SeeTrue.

BARRERA DIGITAL EXTERIOR NV780M

Barrera PIR apta para intemperie que
funciona en un rango de temperaturas
entre -35° y +50 °C. Se puede agregar
una tapa especificamente disefada para
aumentar la resistencia a la lluvia y evitar
lecturas erréneas de masking. Las no-
vedades mds interesantes son el sistema
Antimask IR, introducido con este modelo,
y los haces regulables en dos diferentes
direcciones (20° verticalmente y 3° ho-
rizontalmente), capaces de cubrir dreas
de hasta 12 metros hacia cada lado.
También posee inmunidad a mascotas
y puede programarse la deteccién de
dos diferentes zonas, a la derechay ala
izquierda del dispositivo. m
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APP PARA ACTIVAR Y PROGRAMACION TECLADO VIRTUAL

DESACTIVAR EL PANEL REMOTA Y BLUETOOTH PARA PROGRAMACION
DEL PANEL DE ALARMAS
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SALIDAS PGM ENTRADAS DE SALIDAS TELECONTROL
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G-Link
Controlador de Accesorios via SMS

Médulo controlador de accesorios via SMS de aplicacion en el
hogar, oficina e industria.
G-linK le permitira monitorear y comandar instalaciones remotas
sin la tener necesidad de encontrarse fisicamente en el lugar.
- Cuatribanda automatico: 850/1900MHz y 900/ 1800MHz
- L Destinatarios SMS
- L entradas digitales
- L salidas a relé na/nc
- L Leds indicadores de estado de entradas
- Extenso set de comandos para consulta, configuracion

y control remoto.

Sistemas de Seguridad

Domiciliaria - Automotor - Monitoreo

RX2C-433- TXW12

Receptor-Transmisor de largo alcance

Conjunto para sistemas de control a distancia como activacion
y desactivacion de sistemas de alarma; accionamiento de
portones y persianas eléctricas; llamada a personal de servicio
y encendido de luces.

Funciona conjuntamente con Transmisores de Control Remoto
TXW12. Compatible con cualquier central de alarma,
convirtienndo un sistema convencional en uno inaldmbrico.

RX2C-L33

Sistema autocddigo del2 bits.

Conserva codigos aun en ausencia de alimentacion
Alimentacion: 12VCC

Frecuencia: 433.92 Mhz

Led testigo: indica recepcion y falta de inicializacion.
Modelo de 2 canales.

TXWI12

Frecuencia portadora: 433,92 Mhz
Sistema codificacion: 12

Canales: 2

Alcance estimado: LOO mts
Alimentacion: Bateria 12v tipo a23

GP-600

Comunicador GPRS Universal

Comunicador GPRS para paneles de alarma gue transmitan en

protocolo Contact ID.

- Compatible con Paneles con comunicadores telefonicos con
protocolo CID.

- Conexion a entrada de linea telefonica del panel

- Transmision GPRS / SMS

- 2 Destinatarios SMS

- Operacion y programacion remota via SMS

- Periodo de supervision de GPRS, configurable de 1 a 99 min.

- L4 Leds indicadores de Estado

- Salida auxiliar programable

Carrasco 388 (C1LO7AVF) CABA . Tel.: (5411) 4L67L-0718 / L671-52L9 . info@gonner.com.ar . www.gonner.com.ar
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3G NANOCOMM

Comunicador universal de alarmas
3G/2G doble SIM

Comunicador inalambrico
GSM/GPRS full data Contact/ID

4 vias de comunicacion:
3G, 2G, SMS, Linea Tel

Dual SIM

App Android Bluetooth
o por medio de SMS

APN automatica
Actualizable por aire

Comando remoto desde celular
de cualquier panel de alarmas

:m NANOCOMM

EVOLUCION QUE SE EXPORTA
www.nanocommweb.com.ar/Tel.:(+5411) 4505-2224


www.nanocommweb.com.ar

SELNET S.A.
www.selnet-sa.com.ar
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Selnet presenta las nuevas lineas de
productos de Vivotek, algunos ya dis-
ponibles en Argentina y otros cuya lle-
gada esta anunciada para los préximos
meses. Entre los modelos destacados se
encuentran aquellos que incorporan tec-
nologia de compresién H.265, la cual
esta disponible en NVR de 16 canales
PoE, camaras tipo Bullet de 3 Mpx, una
camara tipo box también de 3 Mpxy un
speed dome IR de hasta 150 metros de
alcance full HD.

Adicionalmente a la tecnologia H.265,
Selnet incorporé a sus productos una
camara tipo bullet de 5 Mpxy una cdmara
tipo ojo de pez que presenta la particu-
laridad de ser muy compacta y a un
precio accesible para un gran nimero
de aplicaciones y proyectos.

Ala par de los productos mencionados,
el distribuidor incorporé extensores PoE,
periféricos que sirven no solo para las
camaras IP de Vivotek sino para cualquier

marca del mercado, permitiendo realizar

el cableado de una cdmara IP de hasta

300 metros bajo el estandar PoE.

La empresa también destaca dos fun-
ciones ya incorporadas en toda la gama
de productos de Vivotek:

- Smart Stream: trabajando en conjunto
con el H.265 alcanza hasta un 80 % de
reduccién de ancho de banda, lo cual
se traduce no solo en ahorro de ancho
de banda, sino de almacenamiento y
por consiguiente ahorro de costo.

+ SNV (Super Vision Nocturna): permite
a las cdmaras trabajar en condiciones
de iluminacién extremadamente bajas,
manteniendo el modo color.
Finalmente, Selnet anuncia para los

préximos meses del ano eventos y ac-

ciones para capacitar e informar a sus
clientes acerca de los productos diponi-
bles: desayunos, webinars, VEC de Vivotek

y roadshows, cuyas fechas seran opor-

tunamente informadas. m

N

TEKNO HOMES
www.teknohomes.com

Tekno Homes, importador y distribuidor
exclusivo de ADEL para la region, presenta
la cerradura biométrica auténoma con
multiples pestillos y cerrojo Teknomaster
3MF, que ofrece la posibilidad de apertura
con huella digital, clave o llave mecénica.
El dispositivo presenta estructura y cerrojo
de acero reforzado y tiene capacidad
para almacenar hasta 120 huellas, con
administracién de usuarios avanzada.

La cerradura incluye un sensor 6ptico
CMOS de 0.3 Mpx de resolucién de 500
dpi. Ofrece modo de autenticacion 1:N
y velocidad menor a un segundo. Puede
ser instalada en puertas de entre 40 y
65 mm de espesor y adicionando un
suplemento especial (que se adquiere
de modo opcional) puede instalarse en
puertas de hasta 75 mm. Estéticamente
se ofrece en color plata satinado o con
bisel dorado.

CARACTERISTICAS

- Sensor dptico de alta resolucién recu-
bierto para mayor durabilidad.

- Cerradura de embutir con pestillo triple
mas pestillo de seguridad y cerrojo de
acero reforzado.

« Activacién mediante sensor infrarrojo
que detecta el dedo.

- Sistema de alarma que suena si la
puerta no estd correctamente cerrada
o es forzada.

« Funcién de“Huella Maestra” (hasta tres)
para registrar nuevas huellas o cédigos

Teknomaster 3MF de ADEL

de apertura.

- Posibilidad de borrar grupos de huellas
o huellas individuales.

« Funcién de cierre automatico: una vez
abierta la puerta se cierra automatica-
mente.

«Indicador luminoso para uso nocturno
o lugares oscuros.

- Posibilidad de programar “siempre
abierto” para reuniones o accesos rei-
terados.

- No requiere instalacion eléctrica ya que
funciona con cuatro pilas tipo AA.

« Alarma de bateria baja y conector ex-
terno para suministro de energia en
caso de emergencia.

- Su disefo permite abrir rdpidamente
la puerta desde el interior en caso de
emergencia.

- Pestillo de seguridad que se activa
cuando la puerta esta cerrada, inhabi-
litando el movimiento de los demas
pestillos para que la cerradura no pueda
ser forzada.

- Todas las partes criticas estan ubicadas
dellado interior.

« Muy facil utilizacion y administracion,
No requiere usuarios expertos.

- Todas las funciones se administran
desde la cerradura.

« Estructura hecha completamente de
acero fundido.

- Terminacién en acero inoxidable con
recubrimiento PVD para mayor resis-
tencia. m

<144



BATERIAS DE GEL N VIDEO BALUNES PASIVOS
PARA ALARMAS, UPS, CARROS DE GOLF DISTANCIA DE TRANSMISION
LUCES DE EMERGENCIA, ETC. HASTA 400 MTS POR CABLE UTP

VAPEX®

“\ CR2032
3.0V

PILAS
PARA SENSORES INALAMBRICOS
CABLES UTPY FTP CR2,CR123
SPLITTERS VGAy HDMI PARA INSTALACIONES PARA CONTROLES REMOTOS,
DE CAMARAS Y REDES TIPO BOTON: A23, A27, ETC.

www.grupomarmara.com.ar @

\A GRUPO MARMARA Frim—

México 1352 - (1097) CABA (54 11) 4384-6092 / 4381-5448 / 8453 @


www.grupomarmara.com.ar

Linterna

RECARGABLE ESPECIAL

PARA SEGURIDAD

+ Lintemas con bateria de 6 volt - 4 amp.

- Recargable con 220 volt. 0 12 volt del automovil.

*|deal para camping, caza, pesca, seguridad, luz de emergencia, etc.
+2 horas de autonomia.

Representante de Baterias

Panasonic

Stock permanente en baterias importadas,
también tenemos en stock permanente
baterias de 12 volt 7 amp nacionales recicladas,
marca RISTTONE.
Se recomienda su uso solo en alarmas.

—

RISTTONE

Tel:nolog#a d'e punta

BATERIAS PARA

* Alarmas, UPS, Luces de Emergencias, Boyeros eléctricos, Juguetes, etc.

* Cortadoras de Césped - Carros de Golf - Hidrolavadoras Barredoras - Tijeras Hidraulicas - HidroGrias
+ Motos: Importadas / Nacionales - JetSky - Cuatriciclos
+ Automotores - Camiones - Grupos Electrogenos

RISTOBAIL

RISTOBAT S.R.L. Cangallo 3984 - (1872) Sarandi - Buenos Aires - Argentina
Tel: (54 11) 4246-1778 - Fax: (54 11) 4246-6447

info@bateriasristobatsrl.com.ar - ventas@bateriasristobatsrl.com.ar - www.bateriasristobatsrl.com.ar

M E J O R PR ECI O & CALI D AUD



www.bateriaristobatsrl.com.ar

Mas de 30 anos
brindando

calidad y excelencia
en nuestros cables

Especialistas en cables para

comunicaciones, transmision de
- i il

datos e interconexionado

de Sistemas de Videovigilancia.

NUESTROS PRODUCTOS:
CABLES s _ TRANSMISION "-._‘ PARA SISTEMAS 7=, CABLES
TELEFONICOS >‘ -~ DEDATOS ‘ DE SEGURIDAD *:-—" ESPECIALES

« Multipares Plantel Interior « Cables UTP Interior y Exterior Cat.5 « Cables Telefénico Blanco + Cables Blindados Par Compensados

« Multipares Subterrdneos « Cables UTP Auto Suspendido Cat.5 « Cables para Intercomunicadores « Desarrolios Especiales

= Multipares Auto Suspendidos « Cables FTP Interior y Exterior Cat.5 « Cables Coaxiales RG59u

« Cables de Instalacién Interna + Cables FTP Auto Suspendido Cat.5 « Cables UTP y FTP Interior y Exterior

yAcometida + Cables para Sensores de Incendio

Asesoramiento Especializado

Varela 3525/41 « CAB.A. - Argentina o’
Tel. (5411) 4878-0924/0925/0926 vAr"Cor

o= ] e B I:HSE| ventas@anicorcables.com.ar - www.anicorcables.com.ar 5\ i

Cdmara Argentina de industrias Electronicas,
inicas, |

Camara Argentina

Informdtica y Control Automitico de Seguridad Electrimica


www.anicorcables.com.ar

& > ALONSO REPORT

NOTICIAS DESTACADAS SOBRE PRODUCTOS Y EVENTOS

Intersec BA
Una exitosa muestra de seguridad

<lon

o ALARMA

SO

Del 7 al 9 de septiembre se llevod a cabo la Exposicion Internacional de Seguri-
dad, Proteccion contra Incendios, Seguridad Electrénica, Industrial y Proteccion
Personal, un verdadero centro de negocios e intercambio comercial para todas
las empresas mayoristas, proveedoras, integradoras y fabricantes de la indus-
tria de Fire, Security y Safety en toda Sudamérica.

Alonso Alarmas presentd durante tres dias los paneles de alarma que permiten
automatizacion mediante la nueva aplicacion para celular: con la tendencia de
simplificar la programacion de los equipos, AlarmWizard fue la sorpresa para
muchos. También fue exhibida la gama completa de sirenas microprocesadas y
la linea de detectores cableados e inaldambricos, entre otras novedades.
Con una gran afluencia de publico (mas de 13.000 personas), el evento de se-
guridad organizado por Messe Frankfurt Argentina cerré sus puertas con un
saldo positivo en expectativas para la industria.

En el ciclo académico, el Ing. Alejandro Rudi, responsable del Departamento de
[+D de Alonso Alarmas, brindd dos charlas relacionadas con tecnologia inalam-
brica y el médulo IP-400 como medio alternativo de comunicacion.

Redes sociales
Mas contacto con sus clientes

Con el propdsito de potenciar el contacto entre la empresa y el cliente, Alonso
Hnos tiene presencia en Facebook, Twitter, YouTube, Linkedin y Google+. La
empresa cuenta con una pagina en Facebook, la cual se actualiza con noticias,
fotos e invitaciones a eventos, informacion de productos, nuevos lanzamientos
y fechas de cursos y capacitaciones virtuales. También posee un espacio en
Twitter para mantener a sus clientes informados sobre proximos eventos y pro-
ductos, y ofrecer comunicacion institucional en tiempo real.

En su canal de YouTube se pueden reproducir videos de productos e institu-
cionales, los cuales permiten tener un enfoque interno de la empresa y apre-
ciar el sistema de fabricacion local. Suma también su canal en Google+, la
segunda red social con mas usuarios en el mundo, la cual se enlaza directa-

mente con YouTube.

Por ultimo, LinkedIn, orientada al @mbito laboral, permite formar parte de grupos
de discusiones y compartir informacion con profesionales del rubro y clientes.

Eventos Alonso

tegracion, e institutos de educacion.

Presentacién de productos en Uruguay

En el marco del Alonso Tour 2016, se llevd a cabo un desayuno de trabajo en
Uruguay conjuntamente con el distribuidor autorizado Security Market. Asistie-
ron mas de 120 personas: entre ellos instaladores, empresas de monitoreo e in-

Entre las charlas se encontraron las del Lic. Miguel de Souza y la coach Alejan-
dra Guidottide, quienes aportaron ideas para la gestion de los Recursos Huma-
nos; y la disertacion técnica a cargo del Ing. Alejandro Rudiy el Lic. Diego Madeo,

Gerente comercial de la Alonso Alarmas, quien subrayd la importancia de trabajar
con las herramientas de marketing que la fabrica provee a instaladores para ayu-
darlos en el crecimiento del negocio e hizo hincapié en la participacion de la cer-

tificacion para Uruguay.
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ALARM WIZARD

PROGRAMMII‘G ASSlSTAﬁT
-
hd Ld
SIMPLICIDAD ABSOLU
/ EN PROGRAMACION

.

.y &

Alarm Wizard es una solucion multiplataforma que asiste de forma interactiva la
programacion de los paneles de alarma de Alonso a través de sus propios teclados.
Sin necesidad de seguir los pasos de programacion a través de los manuales, la aplicacion
multiplataforma se convierte en un aliado en ideal para instaladores que buscan practicidad y
rapidez en la programacion. Una interfaz renovada e intuitiva agrupa
las categorias esenciales de la configuracion de un panel y
sus accesorios en solo tres simples pasos.

CARACTERISTICAS

* La aplicacion posee una guia por las opciones, de manera tal que nada guede librado al azar.
- Chequea inconsistencias en los datos ingresados validandolos en tiempo real.
- Elimina la necesidad de memoarizar los manuales y las posiciones de cada comando.
- Brinda un resumen detallado y especifico de como programar en funcion del modelo de
teclado disponible respaldado por imagenes claras de las teclas a presionar. H
P P porimag P INGRESE DESDE AQUI

e Alarm Wizard permite programar faciimente los siguientes dispositivos: wizard.alonsohnos.com

Paneles: Comunicadores:
* A2K8 (PC-860) * [P-400
e AZK4-NG (PC-800) °» G2K8

Accesorios: A través de cualquiera de los teclados disponibles:
* EXP-8Z * KPD-800

* FRA-200 * KPD-860 / KPD-860RF

* PGMW

San Lorenzo 1771 - Lanis Este (B1824BWY)
Buenos Aires - Argentina

N

Tel.: +54 (11) 4246-6869 o
Fax: +54 (11] 4246-9860 o7 o so
E-mail: info@alonschnos.com

Visite nuestra web en www.alonsohnos.com, donde encontrard muchos productos mas. w ALARMASUEINED



wizard.alonsohnos.com
www.alonsohnos.com
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+'SJ\0N SEGURIDAD Y CONTROL

grandes mversmnes’" :

nosotros lo hacemos por usted...

Servicios Gerenciados de

Seguridad y Control.

Accesos y Seguridad. Operadores Certificados.
Control de Areas Criticas. Monitoreo.

Deteccién de Incendio. Mantenimiento.

CCTV Analdgica y Digital. Soporte 24 Horas.

CCTV Seguridad Ciudadana. pacitacion.
\isitas, Pertenencias y Control d

Contratistas
i
[empo y Amstencua 'de Personal. y
“-\‘ ! 1Y .
- 3 ’ L ". =

1 h

2 Distrito Tecnolégico
scai@datco.net
@ Catulo Castillo 3251, C1261ACS

www.datco.net Tel.: +54 (11) 4103. 1300 Fax: +54 (11) 4103. 1333

Sacuriy Froducts by GE are now parf of the UTC Fire & Security famiy ™ O
@ e=— UTc Fire & Sel:llriiy . T Life Safeiy 4 Communications
WA TEGIC AN TNER] IndlgoV|5|on

A United Tochnalcgies Company HID CORPORATION



www.datco.net
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ESPECIALISTAS EN SEGURIDAD PERIMETRAL

Integracion total
en proteccion perimetral

ALIARA, mas de 15 anos disenando
sistemas de seguridad perimetral,
lider y referente en el mercado
argentino y latinoamericano.

Energizador de Perimetros, di
y repele un intento de i .
mediante la posibilidad de recibir
una descarga eléctrica No Letal.

Apto para todo tipo de condicién
climatica y distintas s_up_erficieg,

 Software de Control integra
Totalmente amigable.

Facil de operar. —+<}
Conexion en red.

Mapa del sitio digitalizado.

Alarmas audibles y visuales. ‘
Reporte de eventos. |
|
|

Parametros de diagnostico de estado
de baterias, placas y niveles de ajusté

CERTIFICACIONES

(@om e

60315-2-Té

Tel.: (54-11) 4795-0115 - ventas@aliara.com - www. ahara corn



www.aliara.com

Conplennte... @nomiern
T by Honeywell

Fernandez 256 7°A- C.A.B.A. - Republica Argentina
[§] Tel: (+54) 15 3481-0015
NFPX  e-mail: ventas@fpssa.com.ar

www.fpssa.com.ar
FIRE PROTECTION SYSTEMS

IDENTIFICACION En Cérdoba En Buenos Aires
ackcar Espora 2194 Monroe 221 OF 101
consia.com Tel:(0351) 4660701 Tel: (5411) 4735 7922
Ventas@larconsia.com Ventasba@larconsia.com

_ Venta e instalacion de equipos ZK y
Fabricamos y ClockCard, consulte promociones.
comercializamos todo en

Control de Acceso y Control

de Asistencia. Contamos con _
la linea de equipos ZK y |
ClockCard siendo ambas

pudiendo programar y
descargar la informacion
generada en los equipos
desde nuestro software de
comunicaciones.

totalmente compatibles q

" 4 (TN [ioenriricacion]
Todas las tecnologias, todos los modelos, un solo software. Cl@Ckcard



www.fpssa.com.ar
www.larconsia.com

SISTEMA ENERGIZADO
DE PROTECCION PERIMETRAL

CERTIFICADOS DE CUMPLIMIENTO
DE TODAS LAS NORMAS VIGENTES

SEGURIDAD PERIMETRAL EFECTIVA
NO GENERA FALSAS ALARMAS

LA MEJOR ECUACION COSTO BENEFICIO
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Fabricamos e Instalamos en todo el pais

GRO

CERTIFICADO DE SEGURIDAD
® |a Repablica Argentina suscribe a las
Normas de Seguridad de la Unién Europea
(IEC 60335-2-76 e IEC 60335-1 segin
certificados N° 5-0228-001-1/2/3/4/7/8),
las cuales admiten el uso de estos equipos
para fines de seguridad patrimonial.

e La fabricacion de los sistemas SEPP

como todos los productos Mandinga Dr. Domingo Cabred 4701

cumple con todas las Normas de sequridad . .

eléctrica vigentes en la Argentina. (C1437HWI) Ciudad de Buenos Aires
5411 4912-1807 / 1897 / 1676 / 1733

Certificacion IRAM

S-0228-001-1/2/3/4/5/6/7/8. ventas@nagroz.com.ar ® Www.nagroz.com.ar


www.nagroz.com.ar

LacONveniencia

de trabajar con / C| ka

los eXpertOS. <__) ELECTRONICA

Ofrecemos calidad en
componentes electronicos,
eficiencia en distribucion,
conocimiento técnico

y desarrollos a medida.
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HOLTEK 2 =1l Com
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FORT DATA CRBRLAY
SUN HOLD ELECTRIC INC.

7 INNOVACION Estudiamos y avalamos nuestros productos, brindando
CERTIFICADA seguridad en cada compra.

ASESORAMIENTO Contamos con profesionales de alto nivel técnico,
& CONOCIMIENTO para asesorar a nuestros clientes.

En Cika usted confia.

info@cika.com www.cika.com.ar
Av. De Los Incas 4821 CP1427 - Ciudad de Buenos Aires, Argentina - (5411) 4522-5466 (Rotativas)

REPRESENTANTES EN EL INTERIOR: CORDOBA: (0351) 486-4247 475-9091 6 475-1550 pedidos @linetec.com.ar
ROSARIQ: (0341) 430-0145 labda@arnet.com.ar - MENDOZA: (0261) 499-0700 informes @ityt.com.ar


www.cika.com.ar

Negocios de ¢ ®
Seguridad
Difusora de conocimiento

Motor de crecimiento

Confiable

FORMATO
IMPRESO
Y ONLINE

www.negociosdeseguridad.com.ar

| f Inegociosdeseguridad L_| Inegociosdeseguridad InoticiasRNDS



www.facebook.com/negociosdeseguridad
groups.google.com.ar/groups/negociosdeseguridad
www.twitter.com/noticiasrnds
www.negociosdeseguridad.com.ar

CEMARA

Boletin Informativo - Afio 9 N° 52 - Octubre 2016

Desde octubre de 1996

CEMARA celebra su
20° aniversario

Veinte aios es mucho, sobre todo cuando miramos hacia atrds y vemos los resultados. Como toda organizacion, hemos transitado
momentos favorables y otros no tanto; pero siempre pusimos nuestra experiencia, tiempo y optimismo en defensa del sector.

Retrospectivamente vemos que, con cada es-
fuerzo, tanto los socios como las diferentes
comisiones directivas supieron unificary com-
prender que la formacién de la Cdmara es una
de las mejores iniciativas que pudo tener la
actividad. En ella conviven, trabajan y se ayu-
dan varias empresas; su aporte y el de sus re-
presentantes fueron esenciales para lograr un
ente necesario, que alberga, cobija y defiende
los intereses del sector y sus protagonistas.
Fuimos reconocidos con personeria juridica, lo-
gramos ser inscriptos como Asociacién Gremial
de Empleadores dentro el Ministerio de Tra-
bajo, luchamos ante organismos publicos y pri-
vados en defensa de las empresas y del pa-
blico, receptor de nuestros servicios.

Con el tiempo, debido al incremento de nue-
vos socios en todo el pais, la Camara se am-
plié y se crearon delegaciones regionales en
el Norte, Centro y Costa Atlantica argentina, pa-
ra atender las necesidades regionales y con el
propésito de hacer llegar las soluciones de ma-
nera mas rapida y eficaz. La respuesta ante con-
sultas e inquietudes posicioné a CEMARA co-
mo un aliado para sus socios. Hace tiempo que
CEMARA ocupa la secretaria de la Federacion
de Seguridad de los Paises del Mercosur (FE-
SESUR). Hoy es una de las principales prota-
gonistas entre las cdmaras de los paises de la
region (Brasil, Uruguay, Paraguay, Bolivia) y ha
sido reconocida por cdmaras afines en toda Su-
damérica.

En 2014y con un gran esfuerzo logramos ad-
quirir nuestra propia sede, que ofrece mu-
chas comodidades y que esta a disposicién de
nuestros socios. Ubicada en pleno centro de
la ciudad de Buenos Aires, alli se ofrecen char-
las, cursos y toda actividad que nuestros so-
cios requieran. Comenzamos a dictar el Cur-
so de Operadores de Monitoreo por video-
conferenciay yamas de 8o operadores de em-
presas socias consiguieron su certificado de

e

aprobacién. Ademas, estamos avanzando en el
Curso de Instaladores, de Video Verificacion y
una nueva edicién del Curso de Operadores, que
se podran tomar mediante plataforma e-lear-
ning. Asimismo, presentamos en septiembre el
libro El operador de monitoreo de alarmas,
queyase encuentraalaventaenlasededela
Camaray que préximamente podra ser adqui-
rido en universidades de todo el pais.
Integramos con participacién activa el Comi-
té de Alarmas del IRAM, con el objetivo de
profesionalizar la cadena de procesos que
conlleva nuestra actividad. Surgieron de este
ambito las actuales normas IRAM 4174, 4175,
4176, 4177, 4178Y 4179, muchas de ellas ins-
piradas en normas extranjeras, que propor-
cionan valiosas recomendaciones y procedi-
mientos estandarizados para la actividad dia-
ria de las empresas del rubro.

Mas de 40 empresas socias cuentan con la ins-
peccién de la norma IRAM 4174, aprobada
por CEMARA; asimismo, varias empresas han
certificado el estandar CEMARA 1001:2010 pa-
ra AVLy varios municipios y bancos privados
han inspeccionado sus centros de videoveri-
ficacion con el estandar CEMARA 1002:2011 pa-
ra centros de monitoreo por videovigilancia y
emergencias.

Tenemos participacion activa en alianzas, en-
cuentros y estudios con otras cdmaras colegas,
nacionales y provinciales; integramos la Co-
misién PyME de la Camara Argentina de Co-
mercio (CAC) donde, entre otras cosas, eleva-
mos propuestas para mejorar la seguridad.
Contamos, dentro de nuestro staff, con aseso-
ramiento legal y contable a disposicion per-
manente del asociado para brindarle una rapi-
darespuesta a cualquier requerimiento, ya sea
relativo a habilitaciones, inspecciones, legisla-
ciones, contestacion de notas, acompaiia-
miento en citaciones, asuntos laborales, etc.
Desde el afio pasado tenemos presencia en

Facebook y otras redes sociales, donde cada
vez mas personas y empresas comparten
nuestras publicaciones y tienen un contacto di-
recto con nosotros. Mes a mes se agranda
nuestra cartera de socios, tanto activos como
adherentes, entre los que se incluyen insta-
ladores, operadores, asesores, estudiantes
de carreras afines, profesores, analistas, téc-
nicos en seguridad e higiene, fabricantes, im-
portadores, distribuidores, etc.

Queremos agradecer, en primer lugar, a nues-
tros socios y a todos los miembros del cuer-
po directivo, que oportunamente y en dife-
rentes ejercicios se comprometieron con ho-
nestidad, poniendo lo mejor de si en benefi-
cio de todos. Sabemos el esfuerzo que signi-
fica estar alli, dispuestos a trabajar en defen-
sa de la actividad.

En el plano nacional, tanto en la provincia de
Buenos Aires como en la ciudad y en todas las
regiones de Argentina, CEMARA es consulta-
day tenida en cuenta cuando de la actividad
del monitoreo se trata.

Para ellos, CEMARA tiene mas que palabras de
agradecimiento:

Tiene empuje para seguir trabajando en me-
jorar las condiciones de la actividad.

Tiene oportunidades para crecer y hacer cre-
cer a sus socios.

Tiene respaldo para protegertodasy cada una
de las empresas que forman esta cdmara.
Tiene pasion para gestionar constantemente
ideas que se transforman en acciones.
Vamos por muchos afios mas, brindando bie-
nestar, seguridad y contribuyendo a crear la
sociedad que cada uno de nosotros nos me-
recemos como ciudadanos, como empresasy
como pais. Argentina merece estoy mas. Y des-
de CEMARA aportamos nuestro grano de are-
na para que esto suceda.

Equipo de CEMARA

Ew IPRESAS DE MONITOREO DE ALARMAS DE LA REPUBLICA ARGENTINA
'LGRANO 1315 - 62 PISO - C.A.B.A. - ARGENTINA - TEL/FAX: (011) 4383-9651

INFO@CEMARA.ORG.AR / WWW.CEMARA.ORG.AR



IP UserGroup Latinoamérica es un recurso valioso para las
empresas que deseen penetrar en el mercado de la sequridad e
incrementar el mercado de productos IP de América Latina. A
su vez presenta esta tecnologia a diversos mercados verticales
y educa e informa sobre sus Gltimos desarrollos.

Somos el dnico foro con mds de 50,000 contactos de
profesionales y empresarios de la industria alrededor de
mundo, foro dedicado a la sequridad en red, fisica y soluciones
para administracion de edificios y la primera comunidad que en
profundidad se enfoca y se convierte en una amplia vitrina para
la Tecnologfa IP, sus aplicaciones en red y sus soluciones
innovadoras.

Satisfacemos la alta necesidad de aprendizaje
(educacion) a través de las diferentes actividades
del grupo como nuestros eventos internacionales
"IP-in-Action LIVE", sitio web, boletines
electrénicos y redes sociales.

El Unico Foro Tecnoldgico Internacional
de la Industria de la Sequridad

El centro para el aprendizaje,
actualizacion y conocimiento de la
sequridad fisica y en red

'UserGroup

Latinoamérica

www.ipusergrouplatlno.com
Email: pr@ipusergroup.com Tel: +593 2 6040806

Eventos "IP |n Actlon LIVE"

"IP-in-Action LIVE" es una serie de eventos con énfasis académico y
comercial que buscan presentar a una audiencia netamente enfocada,
soluciones de Sequridad en Red y Tecnologia en Administracion de
Edificios; su objetivo, aumentar el conocimiento y aceptacidn de la
tecnologfa IP en red con una amplia gama de aplicaciones.

Con una agenda completa de presentaciones de casos de éxito y
presentaciones técnicas, debates comerciales, bebidas, coffee break y

un buffet lunch, asi como la popular drea de Exposiciones "Hands On",

"IP-in-Action LIVE" se convierten en el escenario ideal para promover
las posibilidades de aplicaciones de soluciones en red, exhibir los
(iltimos productos y servicios, y brindar asesoria profesional a los
asistentes - todo esto en forma GRATUITA y en el mismo dia!

Calendario de Eventos 2017
; Febrero 22 2017

‘| IP-in-Action LIVE Buenos Aires
Abril 26 2017

IP-in-Action LIVE Veracruz
Junio 212017

IP-in-Action LIVE Guayaquil
Agosto 2017

IP-in-Action LIVE San José
Octubre 2017

IP-in-Action LIVE Panamd
Diciembre 2017

IP-in-Action LIVE Bogot4 75



www.ipusergrouplatino.com
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SEXTO ENCUENTRO DE FORISTAS. RESERVA TU LUGAR!

Sabado 3 de Diciembre, 13 Hs. Estancia Gaona, ltuzaingd, Buenos Aires
Reserva tu lugar hasta el 25 de Noviembre llamando al 11 4632-9119
o escribiéndonos a: info@rnds.com.ar
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MONITOREO C'OM ES EL SISTEMA DE
MONITOREO MAS SEGURO QUE EXISTE.
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Somos la Unica empresa de monitoreo que tiene un codigo

deontoldgico vigente desde septiembre de 2015.
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Control a distancia, funciona como un lector pero a decenas de metros.
Ideal para portones y barreras vehiculares. Compatible con cualquier controlador.

TRANSMISOR RF RECEPTOR RF

» Gabinete ergonomico.

 Dos relés configurables.

e Antena integrada. » Configuracion por USB.

» 2 LEDs de estado. » Alcance 50-90 metros. s

» Electronica de alta eficiencia, ahorra energia. » Salida de Datos: Wiegand, ABA-Track, RS-232 y USB.
» Dos codigos diferentes por control. » Funcionamiento como lector o auténomo.

PRODUCTOS DE DESARROLLO Y FABRICACION NACIONAL

P Tel./Fax: +54 (11) 4305-5600
www.intelektron.com - ventas@intelektron.com
INTELEKTRON S.A. - Solis 1225 (C1134ADA) < -
intelektron | ciudad de Buenos Aires - Argentina '

Argentina


www.intelektron.com

Linea completa de producto
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10 anos de experiencia ofreciendo productos HID.

Mejor servicio y atencion,
Garanta local
PO — m
E mejor precio, 2
13.56 Mhz. i;' B RFID 125 Khz. m
Lecturayescitura.  #CLASS. Tarjetas y lectores.
el 77 S
SERVIDOR WEB INTERNO PCT-300
Monitoreo en tiempo real ® Antipassback Hasta 8 puertas @
Integracién con videp ¢ Alarma via e-mail. 60000 usuarios @'
120000 registros
PCT-100 Puerta exclusiva
IP65 apto intemperie YR,
Tarjeta y pin == ~a
20000 usuarios . CONTROL VIA WEB
60000 registros

Administracion y monitoreo desde
cualquier explorador sin necesidad de
software adicional y desde cualquier lugar
via internet.

CERRADURAS Electromagnéticas, Pestillos,
Pernos y Pulsadores

Lector interno E
Lector adicional S

AMERTRCT

De Perl’lo e

L= o
* Sensor magnético e l-l

3

Enriw

¢ Fail safe ®

Botdn de emergencia Herrajes

Perno con llave
- Apertura de puerta - Z (Chapa y madera) - Sensor de bolila - Sensor de estado
- Con rotura de cristal - L (Chapa y madera) - Fall safe - Liave exterior
- U (Blindex) - Temporizador programable - Liavin interior
- Temporizador programabla

E'ectromag nética Botén de apertura Botdn de apertura Pestillos . Pulsador apertura

a - Alumnio reforzado - Aluminio reforzado - Fail safe / Secure - Plastico alto impacto

. oOO‘,. GOIO y 1200 LB -NA/NC -NA/NC - Reforzado - Ideal perfiles

* | ed indicador - Embutir / Exterior - Embuwtir / Exterior - Bajo consumo NA
Humberto 1° 985 Piso 17 Of. 3 y 4 - Ciudad de Bs.As., Argentina C1103ACR | Bﬂsel
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