Respuesta directa /. iCoémo serd el 2017 para el sector?

= Aun ano del nuevo rumbo econémico y tras un 2016 que no mostré cambios
significativos, la industria de la seguridad electronica se prepara para afrontar
— nuevos desafios, tanto desde lo comercial como desde lo tecnolégico.
ol - La opinién de los protagonistas.

p_

S Neoos de °

eguridad

Seguinosen EEIEIE &

EMPRESAS
. MICROGLOBAL -:2-
Entrevista a José San Romdn,

© SELNET
. REDES y DISTRIBUCION S.A. -

SOLUCIONES INTEGRALES

Numero 108

Revista lider sobre Empresas, Productos y Servicios de Seguridad

Entrevista a Jorge Pinjosovsky,
Director

Alianza tecnoldgica en pos del
crecimiento
. TODO SEGURIDAD <co-

Entrevista a Ernesto Rojo, titular HlK VIS[ON@
EVENTOS

. Capacitacion Honeywell en TDS
Introduccidn al sistema
inaldmbrico Swift de Notifier <s2>

TECNOLOGIA

. Soluciones moviles completas -
La apuesta de Hikvision para 2017

PREGUNTAS FRECUENTES
. ¢Qué es la red radial Citymesh?
Red radial mesh de Deitres <72-

NET REPORT

. Botnets: un peligro latente
por Lic. Damidn Colaneri
TIENDA DE PRODUCTOS

. Los mejores productos y las
ultimas novedades del sector

ARG <12 MICROGLOBAL -5
INSTITUCIONES

. Boletin informativo con las
actividades de CEMARA -0~

ADE+
. Actualidad <>s- Alonso Report <::c-

B er

ecurity

ig Dipp


http://groups.google.com.ar/group/negociosdeseguridad
http://www.facebook.com/negociosdeseguridad
http://www.twitter.com/#!/noticiasrnds
http://www.linkedin.com/company/negocios-de-seguridad
http://www.youtube.com/negociosdeseguridad

Big Dipper

MASTER DISTRIBUTOR & hua

TECHNOLOGY

Security

PRODUCTOS PROF

Stock permanente de mas d

ES kS oi e e o ﬁﬂﬁ

MAS DE 8 ANOS DE EXPERIENCIA DISTRIBUYENDO DA

ASESORAMIENTO Y RESERVA DE PROYECTOS
. I proyectos@bigdipper.com.ar



www.bigdipper.com.ar

ESIONALES PARA TODOS SUS REQUERIMIENTOS

e 400 articulos. Soporte técnico, laboratorio propio y RMA en el pais.

BIG DIPPER SE_C‘URITY- :
Del Mate Amargo 1176, Itu
+54 (011 )-448_1 -947'5'_{;

-

e -
- —

info@bigdipper.com.ar - www.bigdipper.com.ar



www.bigdipper.com.ar

a hua | CONTROL DE ACCESO

TECHNOLOGY

ASI1212A

« Apertura de una puerta por huella, tarjeta IC o clave
« Capacidad hasta 30000 usuarios y 150000 registros
« Interfaz tactil para mayor durabilidad

« Conexion TCP/IP para sincronizacién de datos

« Apto intemperie (IP55)

Lector de tarjetas con teclado
ASC1204B : _
g Conexi6n a central por RS485 o Wiegand
= Interfaz tactil para mayor durabilidad
i Apto para intemperie (IP55)
e o ||||]I ptop pe

- Apertura bidireccional de hasta 4 puertas
« Hasta 100000 usuarios y 300000 registros '
- Conexion a lectores a través de RS485 o Wiegand Eectordehuellasy tarjetas

.z 2 5 iy Conexion a central por R5485
« Conexion TCP/IP para sincronizacion de datos @lhusa Capacidad de hasta 3000 huellas
- Apto para intemperie (IP55)

Colectores de huellas y tarjetas Cerrojos electromagméticos y electromecanicos Boton de apertura
Conexién por USB Alimentacion de 12V
Sin necesidad de drivers al ser Plug and Play Opciones con bloqueo de 280, 500 y 1000 kg (antipull)

Accesorios para montaje en puertas de vidrio, o de apertura interna

info@bigdipper.com.ar - www.bigdipper.com.ar - (011) 4481 - 9475 / 3221 - 8153 Big Dipper

Security
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Video grabadores penta-brid

"AHD @ Hocvi@ HoTVI . o B

5-en* anD-HDCVI-TVI-1P-PAL

« Procesador embebido

« Compresion H.264+

« Soporta HDCVI/ AHD / TVI/ Analog / IP

« Max. 6/12/24 canales IP

- Larga distancia de transmision sobre coaxil

« [VS (Deteccion de rostros, linea de cruce, objeto abandonado, etc)
« Soporta 1 HDD SATA, hasta 8TB

§ Del Mate Amargo 1272 Ituzaingo, Buenos Aires

Blg Dlpper K. 4481-9475/4621-6919 /3221-8153

Security

www.bigdipper.com.ar <] info@bigdipper.com.ar
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DOMOS PTZ IP

SD59430U-HNI

4MP 30x IR PTZ Network Camera
* 1/3" 4Megapixe! CMOS

* Zoom dptico 30x

* Soporta H.265

* Max. 30fps@4M, 60fps@1080P

* Auto-tracking e IVS

® PoE+, IP66

# Distancia IR 100m

SD59230T-HN

2 Mpx 30x Network IR PTZ Dome Camera

* 1/2,8" 2Mp Exmor CMOS

 Max 30fps@1080P, 60fps@720P

* 4,3~129mm Zoom optico 30x

® H.264/MJPEG & Dual-stream encoding
* Max 400 °/s velocidad pan

* 1/1ch audio infout, 2/1ch alarm in/out
* [P 66, POE+

* Distancia IR 100m

NVR724-256

aittun
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SD60430U-HNI b
4MP 30x PTZ Network Camera

* 1/3" 4Megapixel CMOS

* Zoom Gptico 30x

 Soporta H.265 @ttan

» Max. 30fps@4M, 60fps@1080P
 Auto-tracking e IVS
= [P67, IK10, POE+

SD50120T-HN

1.3MP HD 20x Ultra-high Speed R
Network PTZ Dome Camera

* 1/3" 1.3Mp Exmor CMOS

* Max 25/30fps@1.3M/720P
® 4.7~94mm Zoom Optico 20x

* H.264/MJPEG & Dual-stream encoding @thua

* Max 500 °/s velocidad pan 5

* DWDR, D&N(CR), Ultra DNR

* 1/1ch audio infout, 2/1ch alarm in/out w

* [P 67, K10, POE+ //’
i

D§S7016

256 Channel Ultra Network Video Recorder
* Procesador Intel

* Max 256 IP entradas de Camara

* Max 512Mbps ancho de banda de entrada
* 24 Hot-swap HDDs

* Soporta RAID 0/1/5/6/10/50/60

* {SCSIy Mini SAS

Plataforma de videogestion

* Dispositivo embebido, Operatividad estable 24 / 7

* Transferencia de streaming y capacidad de almacenamiento de alto rendimiento
» Capacidad de canales escalable

* Servidores redundantes (hot-stand by)

* Soporta almacenamiento local e IP-SAN

 Soporta funcion Key Monitoring ( real-time locus / history locus )

* Soporta ONVIF, GB/T28181

= Soporta conexiones inteligentes como IVS-B/PC
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PFM900 PFS$3106-4P-60/3110-8P-96 PFT1200
e /
\\“ ._.'
Integrated Mount Tester 4/8-port POE Switch High POE Midspan

e Funciona con camaras IP, HDCVI y Analdgicas

» Soporta audio y control RS485

e Generador POE+ y 12VDC

* |.ocalizacion de falla de UTP con error de +/~ 1 m

= |EEEB02.3af, IEEEBD2 3at standards
* Potencia total de salida 60/96w

e Potencia de salida 60w
 Se puede utilizar en cascada con 2 Extensores
pasivos POE para cubrir un rango de 300m

PFB301S PFA140/141 PFA150/151
P . - = —“:_} <
. A - '. ‘}
T 8 | g ‘C.” ?

* Metal (Q235) * Aluminio +SECC ® SECC

* Para camaras tipo domo

* Para instalaciones de fuentes, modulos de proteccion

* Montura para postes / Montura para esquinas

» Exteriores | anti rayo, transceptores Opticos etc. * Para mensulas y cajas.
* |P66
Big Di
Securlty TECHNOLOGY
DAHUA MASTER DISTRIBUTOR P Srm—

Del Mate Amargo 1176/1272 - Parque Leloir, Ituzaingo (1715)
Tel.: (54 11) 4481-9475 / 4621-6919/ 3221-8153
info@bigdipper.com.ar - www.bigdipper.com.ar - www.dahua.com.ar
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Seguridad, cada
vez mas inteligente

Sistema para notificacion

y manejo de eventos Q GeoUision:

Los dispositivos controladores de contactos secos
de GeoVision (GV-1/0 Box) te permiten conectar
gran cantidad de subsistemas de alarmas, incendio
o CCTV y asi generar una integracion y gestion
total de los mismos, con el fin de optimizary
garantizar la maxima sequridad.

Ventajas

» Dispositivos adaptables a diferentes ambitos e industrias.

* Ahorro de costos gracias a que se producen menos accidentes,
tiempos de parada y pérdidas de produccion.

* Integraciéon con imagenes para videoverificacion.

* Versatilidad en la conexién por ser TCPIP.

* Todos los GV-1/0 Box soportan salidas de voltaje tipo
DCy ACy poseen puerto USB para conexién a la PC

« Compatibilidad con el software Center V2 Pro
capaz de manejar hasta 72.000 contactos
secos de 500 dispositivos suscriptores.

* Dispositivos con 4, 8y 16 entradas y
salidas de relé.



Soluciones I/0O para edificios

lluminaciéon

* Regular la iluminacién segtin luminosidad ambiente

* lluminacién de sectores segun ocupacion y/o
movimiento

* Modificacion de ambientes basado en escenas

» Control sectorizado de circuitos de iluminacion

* Programacion Horaria

Energia

* Monitoreo de Grupos Generadores, Transformadores,
UPSs y Anticipacion de fallas.

* Monitoreo de medidores de consumo y Optimizacién
de consumos en horarios pico.

» Gestion de cargas en funcion de horario y/o demanda.

* Operacion programada de grupos electrégenos

Seguridad y Control de Acceso

« Restriccion de circulacion de personas a sectores
autorizados

* Prevencion de accidentes

= Activacién de alarmas y grabacién por eventos

+Video porteros

« Registro automatico de actividades sospechosas.

-Vigilancia no atendida de éreas criticas

« Control y supervision remoto de procesos

(=

Incendio

» Supervision remota de alarmas y estados
* Posibilidad de generacion de acciones una accion
ante una senal de alarma.

&

=gimicro

Av. Corrientes 4969 r (Cl414AJC) Bs. As., Argentina

)

telefax: (54-11) 4857-086!I (lineas rotativas) #» e-mail: ventas@simicro.com


www.simicro.com

@ - Q GeoUision:

Para que lo veas
absolutamente todo!

Elegi la tecnologia

mas avanzada para que
cada detalle se vea a

la perfeccion.

-Excelente rendimiento IR

-Escaneo Progresivo

CMOS de 5MP

-IP 67

1K10+ Ahorre hasta
| -Amplio rango de un 80% de
| temperaturas (-40°C- 50°C ancho de

/-40°F - 122°F)
-Reduccion de ruido 3DNR banda y
-Facil instalacion almacenamiento

de imagenes

B W " fon - .

’ IR coveraga 0,702 n*
= Av. Corrientes 4969 r (CI4I4AJC) Bs. As,, Argentina
E E @ telefax: (54-11) 4857-086l (lineas rotativas)

e-mail: ventas@simicro.com
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iBIENVENIDO!

Llego el programa exclusivo
para clientes Simicro

simicro
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Solucion movil inteligente para el transporte
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El catalogo de soluciones
mas completo del mercado

Tel: +54 11 4555-1594 secnow

ﬁ’Hl Security One Argentina

@ secur’tyon e o Security One Argentina

Distribuidor Lider en Videovigilancia o SecurityOneHIK

Calle Céspedes 3881 - C. A. de Bs. As. Argentina.Cod. Post. (Zip Code): C1427EAG.
www.securityone.com.ar


www.securityone.com.ar
www.youtube.com/secnow
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www.facebook.com/seconearg
www.twitter.com/securityonehik
www.securityone.com.ar
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Monitoreo movil por video
de alta definicion

( High Definition, HD ) RED - HDTVI - ANALOGICO

nocoion20  FTTKVISION



secnow

il; Security One Argentina

o SecurityOneHIK

Video Management Software Station

ALL IN:

ONE SERVER

PRO | EXPRESS v
securityone’

ANOS |

BLAZER PRO 128/256
Video Management System - VMS

» Hasta 256 canales de acceso y grabacion

« Ancho de banda de grabacion de hasta 640 Mbps
» Admite pantallas dobles 2x2

* Tecnologia de realimentacion automadtica de red

» Sustitucion en caliente (hot swap)

+ Disefio de redundancia de alimentacion 1+1

BLAZER EXPRESS 16/32
Easy VMS Station

» Sistema operativo preinstalado

» Deteccion automatica de dispositivos

+ Asistente de configuracion para los ajustes basicos
i » Mantenimiento practico de OS / iVMS

BLAZER EXPRESS . Soporta ia.decodifica_cic':-n de hard\{vare de la GPU

= Varias opciones de busqueda de video

@ securityone

www.securityone.com.ar

Calle Céspedes 3881 - C. A. de Bs. As. Argentina.Cod. Post. (Zip Code): C1427EAG.

Security One, distribuidor lider en latinoamérica (+54) 11 4555-1594
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www.twitter.com/securityonehik
www.securityone.com.ar
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CEFIiEtSA

SEGURIDAD ELECTRONICA

TU SOCIO IDEAL

o & -

Preventa Soporte técnico Reparaciones Capacitaciones Multimedia

s especializados Laboratorio Cursos grafuitos para Acceso a

Division Proyectos
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HIK VISION Shios Sebury’ TAKEX @ meitrack  A»MCDI

Av. De Los Incas 4154/6 (1427) CABA - Tel/Fax: (54 11) 4551-5100

www.fiesa.com.ar - contacto@fiesa.com.ar
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Seguridad Urbana Entidades bancarias e Instituciones Resorts, industrias y espacios abiertos

Las ventajas de trabajar con nosotros...

Un buen sistema no es suficiente si
no se puede contar con el respaldo

de un empresa seria.



www.fiesa.com.ar

SOFTWARE IVMS-5200 PROFESSIONAL
un mundo de soluciones

El confiable sistema de gestion centralizada para soluciones de video seguridad que se integra
perfectamente con otros sistemas y posee mecanismos para asegurar la continuidad operativa en
caso de situaciones criticas.

Ideal para instalaciones de media y larga escala, iVMS-5200 es una plataforma Unica para
manejar varios sub-médulos, incluyendo seguridad video, soluciones para moviles, gestion de
estacionamientos, Smart Wall y muchas aplicaciones mas!

*BLAZER pRo NVR+STORAGE +VMS

LiveView | Playback | Gestién de Alarmas

« Grabacion a 640 Mpb
« Soporta 8 HDD de hasta 6 TB cada uno *
* VVideo Wall de hasta 4 Displays

Disponible en 12 6 canales expandible a 512

DVR mévil Alto trénsito o grandes dimensiones ANPR para estacionamientos

En Fiesa te ofrecemos:

* Precios competitivos y promociones en productos especificos
* Asesoramiento técnico-comercial de excelencia
» Soporte técnico en fase de puesta en marcha y post venta

Eficiente laboratorio de reparaciones Garantia de 3 anos en todos los productos Hikvision!

Av. De Los Incas 4154/6 (1427) CABA - Tel/Fax: (54 11) 4551-5100
www.fiesa.com.ar - contacto@fiesa.com.ar
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P A R A

HAY OTRAS MANERAS DE

st e a MAGELLAN

Protegemos tu casa

ELEGANCIA * DESARROLLO ¢ DISENO

Las centrales SP/MG [ve|3|0n cableada o inaldmbrica) son las mas competitivas del mercado

y se adaptan a la mayoria de las instalaciones. Aseguré tu hogar con Paradox!
* Facil instalacién
* Programacién presencial o remota
* IPRS7: Software de recepcién de eventos totalmente gratuito!

o Haosta 32 zonos
Modulo de voz

o]
@ o BabyWa re.

\m Control Remoto

« SP4000 « = SPS000 + +« MG5000 «
« SP5500 « +« SP7000 » = MG5050 «

Ideal para estaciones de monitoreo!

Av. De Los Incas 4154/6 (1427) CABA - Tel/Fax: (54 11) 4551-5100

www.fiesa.com.ar - contacto@fiesa.com.ar

Combinala
con estos
teclados!
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PROTEGER TU PROPIEDAD

EWVO Protegemos tu edificio

SOLUCION INTEGRAL
DE SEGURIDAD ELECTRONICA

Escuchamos las problemdéticas de nuestros clientes

y ofrecemos soluciones efectivas a través de la linea

P A R A D o X definiendo un set de productos que
resuelve todas las necesidades de seguridad para cada
area de un edificio y agiliza procesos de planeamiento
e implementacién.

automatizda
funciones para
emergencias ahorra
personal
de vigilancia

i i

3

— ”

integra

el sistema monitored
de alarma con desde tu

CCTV celular

Hi RESUELVE Y AUTOMATIZA RESPUESTAS
iy FRENTE A SITUACIONES DE RIESGO EN:
)

Entrada Principal &
Circulacién Interna
Acceso Por Garage
Otras Aplicaciones

i
A4

sscaneando el cédigo! 'Fi E SA

SEGURIDAD ELECTRONICA
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Control de velocidad fotografico

NS-RNADNAL

Solucién para la captura e
identificacion de excesos de
velocidad.

Q\
S

21-08-2013
= 16:22:18
| 46km/h

Tecnologia en Seguridad presenta una nueva
solucién para la identificacién y registro de
excesos de velocidad vehicular.

El sistema NZ-RADAR utiliza un radar del tipo
doppler para identificar la velocidad de los
vehiculos y ante un exceso de velocidad captura
varias imégenes en alta definicién.

Es importante destacar que el sistema es
totalmente auténomo, valiéndose de la red para
realizar todas las comunicaciones y de esta
manera se mantiene un control total de la
solucién, de forma remota.

Cartel
indicador
de velocidad.
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security solutions

CARACTERISTICAS

Captura por camara IP 2Mp @

Captura de Video mp4 @

Conectividad 3G/Wifi

Muiltiples capturas por ticket

Conectividad 3G/Wifi

Envio de Tickets al instante

Acceso al equipo Online

Upgrades remotos

UPS interna con autonomia de 5 hs.
Identificacion de velocidad desde 2 a 300 km/h.
Distancia de toma configurable entre 102120 m.

O

tecnologia
en seguridad

la evolucion natural

Almacenamiento local y remoto

Gabinete segurizado, estanco apto intemperie
Velocidad, hora, fecha y nombre del lugar
embebido en la imagen

Tension 12V.Consumo 1.5A

Integracion con sistemas de CCTV

Alto nivel de encriptacién en transmisién y
almacenamiento de imagenes

Niveles de acceso segurizado, password y registro.

Bulnes 439 (C1176ABG)
Ciudad Autonoma de Buenos Aires.
Tel: (00 54) 11-5238-5553 / 54 / 58 /59

info@tecnologiaenseguridad.com
www.tecnologiaenseguridad.com
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— Solucion de Vigilancia de Transporte Publico

HDBW1200F-M

HDW1220G-M

-

Estacién terrninal e autobuses

iy

Backup inaldmbrico de manera automatica al estacionar el vehiculo en la
estacion terminal de autobuses para mejorar la eficiencia de la operacion

) ((-——— 1o

- Proteger la seguridad de los pasajeros al subir y bajar del autobtis con camaras que cubren
areas dentro y fuera de la puerta

- Proporcionar evidencia de video para investigacion en caso de robo, vandalismo o accidentes

- Asegurar la conducciénsegura con video analitico, sensor de fuerza G para detectar
y registrar la intensidad de frenado y/o giros bruscos

- Acceso remoto en tiempo real a imagenes y sonido de cada autobus desde el centro de monitoreo

CE FE @) . 1509001:2000
DAHUA ARGENTINA S.A.

Lola Mora 421, Piso 4, 403, Puerto Madero, C.A.B.A, Argentina
Tel: 1153688454

Email: project.ar@global.dahuatech.com
http://www.dahuasecurity.com/la
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LA EMPRESA NUMERO 1 MUNDIAL EN PRODUCTOS
Y SOLUCIONES DE VIDEO VIGILANCIA,
AHORA DISPONIBLE EN SELNET.

m [urbo HD 3.0

La solucion Turbo HD 3.0 hace posible un video de
alta definicion sin necesidad de actualizarse a
camaras IP ni reemplazar estructuras de cableado
ya instaladas.

m [P - NVR

El Sistema de Videovigilancia Hikvision lo conecta
con todos los puntos de la propiedad y le brinda
la tranquilidad de que esta totalmente protegida.

-\:g STOCK PERMAMENTE DISPONIBLE @ GARANTIA DE CALIDAD POR 3 ANOS
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SOLUCIONES INTEGRALES
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m Soluciones Moviles

Esta solucion surge frente a la necesidad de brindar
proteccion contra hurtos, arrebatos y conductas
que alteren el orden publico, entre otras.

B Switches

Los Switches Hikvision no requieren configuraciony
proporcionan variedad de puertos PoE. Le permiten
ampliar su red hacia donde no hay lineas eléctricas
o0 tomas de corriente.

m Camaras Térmicas

Todos los objetos con una temperatura por encima
de cero emiten radiacion térmica. Este tipo de
radiacion, puede ser detectada por los sensores
térmicos de las camaras Hikvision.

TEL.: 4943-9600 - PATAGONES 2613 - C.A.B.A
@ /seLneTsEGURIDAD @ /SELNETSA SE‘ NE '

WWW.SELNET-SA.COM.AR SOLUCIONES INTEGRALES


http://www.selnet-sa.com.ar/#
www.facebook.com/selnetseguridad
www.twitter.com/SELNETSA

NI Nota de tapa

Alianza entre Selnet y Hikvision

2017 llegé con una nueva representacion para el distribuidor

Hikvision, uno de los referentes mundiales en productos y soluciones de video vigilancia, firmé contrato

de representacion con el mayorista Selnet S.A., apostando fuerte a sequir creciendo en la region. En esta

nota, representantes de las firmas explican los alcances de esta alianza.

D esde sus inicios Selnet tiene un

lugar preponderante en el sector
de la seguridad electrénica, convirtién-
dose en uno de los referentes en el
rubroy con sélidas representaciones a
largo plazo. Son treinta afios de know-
how de mercado, marcas, tecnologias
y, fundamentalmente, de conocimiento
sobre las necesidades de los clientes.
Es por ello que el stock permanente, el
precio diferencial, el profesionalismo
del trabajo diario, el compromiso con
los clientes, la capacitaciéony el soporte
permanente son pilares dentro de la
compania.

“Realmente nos enorgullece que Hik-
vision haya depositado en nuestraem-
presa la confianza como distribuidores
oficiales para todo el territorio argentino
y nuestro compromiso es trabajar a la
par del fabricante para lograr los obje-
tivos de la marca’; coment6 Roberto
Alvarez, CEO de Selnet S.A.

Para ser un referente mundial se ne-
cesita trabajar fuerte y conocer los de-
talles de cada region. Hikvision sabe el
valor de la presencia local y por eso
cuenta en Argentina con un completo
equipo, que incluye personal técnico
y personal capacitado en roles de pre-
ventas, de entrenamiento al canal y
de desarrollo de negocios, con la fina-
lidad de ofrecer un soporte total al
mercado y, en especial, al cliente inte-
grador. La apuesta ha sido por un equi-
po mixto, con algunos profesionales
de origen chino y mas de la mitad ar-
gentinos, aunando lo mejor de dos
mundos: gran disciplina de trabajo y
entendimiento de la tecnologia propia,
junto con un profundo conocimiento
de las necesidades locales.

Como distribuidor oficial de Hikvision,
Selnet cuenta con profesionales técnicos
especializados, entrenados y certificados
en todo el portfolio de productos de

© SELNET

SOLUCIONES INTEGRALES

- LE DA LA BIENVENIDA A-

HIKVISION

la marca, para que los distribuidores,
integradores e instaladores reciban un
adecuado asesoramiento.

PARTNER LOCAL

Uno de los lemas de Hikvision es ser
“Tu Partner local, lider en innovacion
global”Y para lograrlo cuenta con dos
programas de alianzas, DPP (Dealer
Partner Program) y VASP (Value Added

Solution Partner). "Estas alianzas para
sub-distribuidores o para integradores
les acerca a los clientes numerosos be-
neficios. Como revendedor o integrador,
a través de Selnet podra formar parte
de estos programas, permitiéndole po-
tenciar al maximo su negocio y con el
respaldo directo de la marca', explica
Cristian lammarrone, Gerente de pro-
ductos del distribuidor.
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Hikvision es una empresa de alta tec-
nologia, innovacion, sofisticacion y 6p-
tima relacién de precio-beneficio de
sus productos que no requiere de mayor
presentacion, ya que muchos rankings
lo muestran como lider indiscutido.

Es una empresa joven, establecida en
el 2001, con actualmente 18.000 em-
pleados de los cuales mas de 8.000
son ingenieros que trabajan en inves-
tigaciony desarrollo.

Acerca de la filosofia del fabricante,
Carla Montes, Jefa de Marketing para
el Cono Sur, explicé que “en Hikvision
creemos fuertemente en la capacidad
creativa del ser humano. Algo nos mue-
ve ainnovary encontrar nuevas formas
de superar retos, ser mejores y crear.
Contamos con un gran equipo de I+D,
los mejores cerebros involucrados en
crear productos que satisfagan los retos
que afrontan los distintas mercados
verticales de mercado, de la mejor ma-
nera posible”.

LOGROS HIKVISION

Recientemente, resaltando la posicion
de la compania como el principal pro-
veedor mundial de productos y solu-
ciones de videovigilancia innovadoras,
Hikvision alcanzé la posicién numero
1 en el ranking general, ubicandose en
la parte superior de la clasificacién en la
revista A&S Security 50, luego del segundo
lugar obtenido en 2015 y un tercer
puesto en 2014. El ranking de los fabri-
cantes se evallia seguin ingresos, ventas
de productos, ganancias brutas y margen
de beneficio. Los participantes dentro
de A&S Security 50incluyen desde fabri-
cantes exclusivos a proveedores de so-
luciones integrales y da a conocer a la
industria de la seguridad cudl es la em-
presa mas exitosa del mercado.

Otro logro reciente de Hikvision fue
obtener el primer puesto en la categoria
“Clasificacion de escenas en el desafio

-

de reconocimiento visual de gran escala”
de ImageNet 2016. Este ultimo logro
ilustra cdomo el desarrollo tecnolégico
fuerte y sostenible de Hikvision estd
proporcionando una plataforma sélida
para el éxito de la compania.

Los especialistas de Forbes, una de
las revistas de economia y negocios
mas importantes del mundo, destacaron
a Hikvision por su alta inversién en In-
vestigacion y Desarrollo y por su creci-
miento en los ultimos cinco afos: el
8% de los ingresos anuales de la com-
pania son reinvertidos en 1+D.

Hikvision es, asimismo, la Ginica empresa
delaindustria de la seguridad electrénica
en ingresar al ranking Forbes de las 100
companias mas innovadoras del mundo
en 2016. Ocupando la posiciéon 91, la
multinacional que provee soluciones
de alta tecnologia para el mercado de
la seguridad, quedé por delante de otras
reconocidas multinacionales.

SOLUCIONES EN SELNET

Enla actualidad, Selnet ya cuenta con
amplio stock local de las distintas so-
luciones Hikvision, entre ellas las lineas
TurboTVI 3.0, cdmaras IP, NVR, cdmaras
térmicas, switches, soluciones moviles

HIKVISION
IGHEES | SEORIY 502016
NO. 1

ONE OF THE MOST

INNOVATIVE COMPANIES | FoRees
INTHE WORLD 2016
POWERED BY THE INNOVATORS DNA

HIKVISION

DISTHIBUIDOR

HIKVISION

OFICIAL

HIKVISION

y productos especiales para distintos
mercados verticales.

Durante el afo, el distribuidor notifi-
card al canal sobre los eventos y capa-
citaciones que organice la marca, para
poder acompanary apoyar a sus clientes
en la formacion que necesiten.

Selnet sabe cuidar a sus clientes y
entiende que en un mercado suma-
mente competitivo hay que brindar
un servicio diferencial. Para ello, al igual
que con todas sus representaciones,
brinda la garantia de todos los pro-
ductos con centro de reparacion propio,
asiste a los clientes con vendedores
capacitados y staff técnico de pre y
posventa, y mantiene actualizado al
canal permanentemente con acciones
de marketing durante todo el afo con
actividades como roadshows, works-
hops y capacitaciones online. m

SELNET S.A.

& 1541149439600
a info@selnet-sa.com.ar
@ wwwaselnet-sa.comar
ﬁ /selnetseguridad
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- Camaras de seguridad.

« Conectividad y redes.

- Control de acceso y asistencia.
- Deteccién de incendios.

+ Deteccion de intrusion.

« Seguridad perimetral.

« Almacenamiento de datos.
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PROGRAMMING ASSISTANT
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www.alonsohnos.com

Tel: +54 (11) 4246-6869

E-mail: info@alonsohnos.com

Fax: +54 (11) 4246-9860

Direccion: San Lorenzo 1771 e Lanus Este
Buenos Aires ® Argentina
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SmartPanics multiplica ingresos y prestaciones
para su central de monitoreo

Envio de alertas SOS - Fuego - Asistencia desde smartphones a toda hora y lugar

Y TUS COLORES

Mis Alarmas - Mis Cuentas - Mis Méviles - Mi Grupo - Mis Camaras - Seguimiento
Contactos - Geocercas - Test Del Sistema - Configuracion - Notificaciones Push

Por primera vez, cada uno de sus clientes I.
conectado 24/7 con su central de monitoreo. uar

el monitoreo

softguard.com - ventas@softguard.com o /softquard.site O /softguard O /softquardLatam
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Ciclo de capacitacion

Trinergia en escena

Organizado por Fiesa

@rigsA FIEsA

4/ www.fiesa.com.ar

En marzo comienza el ciclo de capacitaciones Paradox
organizado por Fiesa, completamente gratuito para sus
clientes. En los cursos, se explicaran las plataformas
Spectra, Magellan y EVO con un enfoque especifico en
la aplicacion en proyectos de variada complejidad,
desde un departamento hasta un establecimiento in-
dustrial.

Las capitaciones esta alineadas con el compromiso de
Fiesa de apoyar a sus partners comerciales, ofreciendo
toda la gama de productos Paradox y el mejor asesora-
miento técnico comercial: desde la planificacion hasta
la puesta en marcha y el seguimiento posventa.

Se alternaran capacitaciones webinar y presenciales.

El programa incluye los médulos bésico, intermedio y
avanzado, y lasinscripciones pueden realizarse al correo
contacto@fiesa.com.ar

Algunas de las fechas anunciadas en capacitacion de
productos Paradox son las siguientes:

EVO (webinar): lunes 20 de marzo el mdédulo basico,
miércoles 22 el intermedio y el viernes 24 de marzo el
mddulo avanzado.

EVO (presencial): el lunes 27 de marzo se dictara el
modulo basico mientras que el miércoles 29 serd el
turno del intermedio. Finalmente, el viernes 31 de marzo
se dictara la capacitacion para aquellos que se inscriban
en el médulo avanzado.

En cuanto a los materiales necesarios, para las capaci-
taciones presenciales los interesados deberan concurrir
con notebook, teclado, cable 307 USB y SP4000. En
caso de no disponerlos, se podran adquirir en laempresa
a precios promocionales para los participantes.

Finalizada la capacitacion, se entregara a cada partici-
pante una certificaciéon completando el médulo
SP/MG/EVO.

Fiesa continuard a lo largo de este afio con su ciclo de
capacitaciones, tanto en productos y tecnologdas
Paradox como para las distintas marcas representadas,
con un calendario que sera comunicado a través de los
distintos canales de la empresa. m
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Evento de tecnologia

TRINERGIA TECHNOLOGY TOUR
www.trinergia.com.ar

Alonso Alarmas anuncia su participacion en Trinergia,
una serie de eventos que se llevaran a cabo en Argentina
y en otros paises de Latinoamérica. Este proyecto lo
llevan adelante Alonso Alarmas, DX-Control y SoftGuard,
empresas que hoy, 10 afios después del primer evento,
evolucionaron satisfaciendo asi las necesidades reales
del mercado argentino actual y exportando la tecnologia
a decenas de paises en todo el mundo.

“Trinergia Technology Tour 2017” serd un lugar de
encuentro, en el cual profesionales del sector podran
compartir junto a los expertos de cada empresa las
nuevas tecnologias, las tendencias del mercado y la
proyeccion del negocio hacia el futuro.

Mas informacion en www.trinergia.com.ar. m

Cursos técnicos

En ALSE Argentina

ALSE
www.alseargentina.com

Del 20 al 23 de marzo se llevaran a cabo los tradicionales
cursos técnicos en la nueva planta fabril Alse Motic,
ubicada en Agliero 449, cortada a la altura de Alsina
3373 de Villa Martelli, provincia de Buenos Aires.

El horario sera de 9 a 16.30 hs y el temario incluird in-
formacién técnica de nuevos productos, reparaciones
y nuevas aplicaciones.

Los interesados pueden inscribirse a través del correo
cursos@motic.com.ar o comunicarse al (011) 4730-3222. m
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COMUNICADOR DE ALARMAS
DX SAM 2 2G/3G CON

DX VIRTUAL Expert

Programacion remota total del panel

Disminuye costos operativos y visitas técnicas. Se puede realizar cualquier
accion desde él, sin tener que ir a la vivienda del abonado.

VENTAJAS DX VIRTUAL EXPERT:

«/ Disminuye los costos operativos

« Presencia virtual en el domicilio del cliente

«/ Programacion remota total del panel

«f Optimiza el soporte técnico en forma remota

o Verificacién remota del historial de eventos

« Genere test de prueba en forma remota

« Activacion de la alarma a pedido del cliente

¥ Proteccién por fallas de comunicacion

« Control de inactividad

v Mejora la atencién al cliente visualizando
el teclado del panel

CARACTERISTICAS DX SAM 2
COMUNICADOR DE ALARMA 2G/3G/SMS/EMAIL

« Envia todas las particiones y eventos
« Dual Sim

o 4 Entradas / Salidas

«/ Programacion remota total

« Deteccion de jamming

« Eventos internos configurables

« Domdtica :
"¢ Actualizacién de firmware remota
« Baterfa de respaldo

Av. Rivadavia 12396, Ciudadela, Provincia de Buenos Aires Tel/Fax: +54 11 4647-2100

www.dxcontrol.com
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Mucho MAS que RADIO )

TECNOLOGIA AL SERVICIO DE LA SEGURIDAD

RMV 04R/04T/02R
RECEPTORA RADIO/ TELEFONO DX FuII Express/ ID
TRANSMISORES RADIALES
DSC™- PARADOX - ALONSO"

REPETIDORA
RADIO/ IP
i ’
i ,L iy
DX 35 DX 25
COMUNICADOR COMUNICADOR
UNIVERSAL UNIVERSAL
2G/3G/SMS/EMAIL

2G/3G/RADIO/SMS/EMAIL

DX RS/TS cgﬁuiﬁﬂga DX SAT7
TELECOMANDOS 2G/ 3G/ SMS/ EMAIL Si%s%iﬁ‘.ﬁ;o
A DISTANCIA DSC". PARADOX
ALONSO*®

ViA RADIO
LIDERES REGIONALES EN DESARROLLO Y FABRICACION DE RADIOS

Y COMUNICADORES PARA ALARMAS / LOCALIZADORES VEHICULARES

trammztzendo

25anos/ o

JISITE NUESTRA WEB: www.dxcontrol.com
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Capacitacion Honeywell en TDS

Introduccion al sistema inalambrico Swift de Notifier

Como inicio del calendario 2017, fabricante y distribuidor llevaron a cabo una jornada de capacitacion

para clientes, consistente en la descripcion e implementacion del sistema Swift de Notifier, de reciente

salida al mercado.

E [ 26 de enero True Digital Systems
llevé a cabo una jornada de ca-
pacitaciones informativas sobre dife-
rentes productos Notifier. En esa opor-
tunidad, se realizd una introduccion al
sistema inalambrico Swift de Notifier,
jornada en la que los participantes to-
maron contacto acerca de los productos
que conforman esa linea tecnoldgica.

El curso, al cual asistieron represen-
tantes de diferentes empresas del sector,
consistid en la presentacion delalinea
Swift, prueba en campo de los equipos
y consulta de casos exitosos, generando
expectativas entre sus asistentes.

"Nuestra compania apunta a involu-
crarse en la necesidad de nuestros clien-
tes y una de ellas es mantenerlos infor-
mados y capacitados sobre las nuevas
tecnologias que, en la actualidad, les va
afacilitar la flexibilidad de la instalacion
en un formato inaldambrico, creando
oportunidades de negocios en situa-
ciones donde los sistemas cableados
quedan excluidos por su alto costo y
tiempo de implementacion’; sefialé Mar-
tin Israilson, Presidente de TDS.

Por su parte, Javier Racchumi, Gerente
comercial de la empresa, agregd que
el objetivo de True Digital es“respaldar
a sus clientes con capacitaciones y so-
porte técnico-comercial para mantener
activa la marca entre los integradores
que necesitan de nuestros equipos
para concretar sus proyectos, ofreciendo
una solucién confiable y con una ex-
celente relacion costo-beneficio”.
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Con esta jornada TDS inici6 sus activi-
dades 2017, afo para el que proyecta
diferentes seminarios y capacitaciones.

A cargo de la jornada estuvo el Ing.
Daniel Gonzalez, Training de Honeywell
Fire Systems, quien remarcé que estas
capacitaciones “permiten a los partici-
pantes aprovechar al maximo las pres-
taciones de los equipos y brindar a sus
clientes una solucién inaldmbrica acorde
con los estandares de las marcas. Esta-
mos muy satisfechos con la cantidad
de inscriptos y la motivacion con la
que participaron. Ademas de poder
demostrar la fiabilidad del equipa-
miento con pruebas de campo, la jor-
nada hizo posible que tomen contacto
directo con la tecnologia”

“Agradezco a TDS la excelente orga-
nizacion, que evidencio la capacidad
de convocatoria de la compaiia’, con-
cluyé el directivo de la multinacional.

La capacitacién tuvo muchas consul-
tas, las cuales fueron respondidas por
el Ing. Gonzalez, y debido el interés
mostrado por los participantes y el
éxito alcanzado por las jornadas, las
empresas organizadoras seguramente
abrirdn nuevas convocatorias para dis-
tintos cursos de capacitacion y certifi-
cacion, que alcanzaran a aquellos inte-
resados que no hayan podido participar
de las realizadas en su momento.

ACERCA DETDS
True Digital Systems es una empresa
dedicada a la distribucién y comercia-

lizacion de sistemas de deteccién y
extincién de incendios, deteccion de
gases, seguridad electrénica, integracion
y control, capacitacion y servicios.
Ofrece asesoramiento, ingenieria, pro-
yecto y equipos para cada sistema de
seguridad, conjuntamente con el ser-
vicio de programacion, puesta en mar-
chay capacitacién de sus clientes.

Su grupo de trabajo esta conformado
por profesionales y técnicos altamente
calificados y con mas de veinte afos
de experiencia en el mercado de la se-
guridad electrénica e integracion.

Actualmente TDS desarrolla su acti-
vidad en Argentina, Bolivia, Brasil, Chile,
Paraguay, Perd'y Uruguay. Los sistemas
que comercializa se instalan en im-
portantes emprendimientos de la in-
dustria en general, establecimientos
dedicados a la salud, comercio, finanzas
y educacion.

A lo largo de los afos se transformé
en un referente del mercado en la
venta de sistemas, gracias a la expe-
riencia, capacidad y confiabilidad de
su equipo, sumado a la excelente cali-
dad de los productos que comercializa
y al esfuerzo que le dedica a su trabajo
dia a dia.

Como empresa retine las condiciones
necesarias para dar soluciones integrales
atodos los requerimientos de unaem-
presa en materia de seguridad y tiene
como objetivo utilizar las mejores tec-
nologias disponibles en proyectos eco-
némicamente viables. m
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TRUE DIGITAL SYSTEMS

www.tdsintl.com

ELEVANDO LOS STANDARES EN CADA PROYECTO DE SEGURIDAD

Somos una de las empresas lideres en la venta de sistemas de seguridad gracias a la experiencia, capacidad y
confiabilidad de nuestro equipo humano y a la excelente calidad de los productos que comercializamos.
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POLITEC:

la evolucién e innovacién
de la proteccion perimetral
ya esta aqui.

POLITEC ltaly cuenta con la . POLITEC ha desarrollado a lo largo

tecnologia necesaria para . de los afios una notable capacidad para

desarrollar sistemas de deteccidon i la investigacién que ha permitido

e intrusién, proporcionando . superar los retos del mercado,

soluciones completas para . cada vez mds exigente,

proteccion interior y exterior, .y adaptarse a las necesidades

aprobados por su alta calidad . de los clientes en materia /
en la Unién Europea. - de intrusién.

Getterson Argentina * PARVIS

es Distribuidor de * SANDOR

toda la Linea POLITEC e MANA

en el pais. * ADEBUS
* SADRIN
* ALES

* NAT SENSOR
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Descubra por qué
elegir POLITEC

es la ventaja diferencial.
Consiiltenos.

GETTERSOND

Getterson Argentina S.A.L.C.
Av. Corrientes 3240 / C1193AAR
Buenos Aires / Argentina

tel: (54-11) 3220-7600
hiperseg@getterson.com.ar
www.getterson.com.ar
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3Mpx. Todo en uno: Cdmara, calentador e
iluminador dentro del housing.

Hasta 2 carriles de reconocimiento.
Sensor de imagen CCD de alto rendimiento
y alta sensibilidad.

3Mpx. Cdmara con deteccion de
estacionamiento.

Detecta hasta 3 espacios.

7 tipos diferentes de luces
indicadoras. Disefio interactivo con
el espacio de estacionamiento.

i

IPC-EB5400-M

$4M cimara ojo de pez antivandilica
mavil. Certificacion EN50155 para equipos
méviles H.264 / MIPEG codificacién
dual-stream. Visién 360 en 4Mpx.a 15 ¢ps
o |0BOP a 25/30 fps.

Lente fijo |.18mm

MCVR5104
Soporta HDCVI Analoge Certificacion
EN50155 para equipos méviles,

2 canales en | 0BOP + 2 canales en 720P
de grabacidn en tiempo real.

Soporta | HDD SATA hasta

4TB, 2 USB 2.0. Conectores de aviacion

HAC-HMW3200
2Mpx. Camara HDCVI IR mvil.

NVR 0804MF
Hasta 8 canales en |080P en
tiempo real. Certificacion

ENS0I55 para equipos méviles Certificacion EN50155
H.264 / M|PEG doble codec de decodificacion. Salidas de para equipos moviles, Maximo 1080P en 30 cps. Salida HDCVI con
video HDMI / VGA / TV en simultaneo. Soporta 2 HDD conector de aviacion. Lente fijo 3.6mm (2.6mm opcional). Distancia
SATA hasta 4TB, | eSATA, 3 USB. Conectores de aviacion. méxima IR 20mts, IP67
........................... DESTR;BU |DOR OFlCiAL B I T
Getterson Argentina S.A.l.C.
ETTE Rs Av. Corrientes 3240 / C1193AAR / Buenos Aires / Argentina
/,:; tel. (54-11) 6777-6000 / (54-11) 3220-7600
Gy a2 gy - hiperseg@getterson.com.ar / www.getterson.com.ar
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TECHNOLOGY

Soluciones Especiales

Videoporteros
Centrales de acceso
Porteros electricos

Video porteros analogos, P,

de 2 cables y WIFI, segln los
requerimientos para cada necesidad.
Integracion completa con el sistema
de gestiéon Dahua.

Camaras y domos certificados

y desarrollados especialmente
para ambientes hostiles.
Fabricados en acero inoxidable

de gran durabilidad para proteccié
de corrosion y explosion.

Camaras LRP:
lectoras de patentes

Camaras para una solucion total
en reconocimiento de patentes con
: un disefio y soft especifico para
Software : el procesamiento de imagenes,

Eahe de gran calidad, tanto de transito urbano
especial para

monitoreo o como de estacionamiento.

Getterson Argentina S.A.l.C.

Av. Corrientes 3240 / C1193AAR / Buenos Aires / Argentina
tel. (54-11) 6777-6000 / (54-11) 3220-7600
hiperseg@getterson.com.ar / www.getterson.com.ar



www.getterson.com.ar

B Empresas

Microglobal suma Pelco a su oferta

Entrevista a José San Roman, Product manager de Microglobal Argentina S.A.

El distribuidor, especialista en redes y comunicaciones, comienza a desarrollar su unidad de negocios

especializada en videovigilancia. Para ello se alia a una marca de renombre como Pelco, de sdlida

trayectoria y presencia en el mercado argentino.
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D esde su establecimiento en el
pais en 1993, Microglobal des-
arrolla su estrategia de valor agregado,
tanto para su canal de clientes como
para las marcas de productos que distri-
buye para los diferentes segmentos de
mercado, entre los que se incluyen in-
formatica, comunicacion, storagey, desde
hace unos meses, videovigilancia.

“Como mayorista de informatica, la
empresa tiene un prestigio ganado en
cuanto al respeto por el cliente que no
es menor y estd avalada por su trayec-
toria. Microglobal es una empresa in-
tegramente de capitales nacionales.
Se caracteriza por un manejo muy pro-
lijo y respetuoso de los negocios de
sus canales de distribucién. Cada uno
de los que trabajamos en las distintas
areas, compartimos esa filosofia, que
nos ayuda a seguir posicionandonos
como un referente en soluciones inte-
grales’, expresé José San Roman, Pro-
duct manager de la compafiia.

El crecimiento de Microglobal esta
acompanado de una oferta de pro-
ductos de mas de veinte marcas de re-
conocimiento mundial, portfolio al que
suman a Pelco, uno de los referentes
en el desarrollo de tecnologia y cdmaras
de videovigilancia.

“Estamos haciendo nuestra primera
experiencia en el rubro de seguridad,
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especificamente en el segmento de la
videovigilancia, a través de un convenio
de representacién firmado con Pelco,
hoy parte del grupo Schneider Electric.
La empresa se tomé un tiempo para
buscar representacionesy evaluar cudl
era la indicada para acompanar en el
pais, eligiendo como socio de negocios
a Pelco, con todo lo que la marca re-
presenta en el mercado’, expresé San
Roman respecto de la nueva marca.

- ;Cudl es el aporte de Microglobal a
sus clientes con esta incorporaciéon?

- Nuestro concepto de solucién inte-
gral es poder ayudar al cliente a que,
desde Microglobal, se vaya con una
solucién completa, para lo cual, en-
tendiamos, nos faltaba un segmento.
Hoy, gracias a nuestra alianza con Pelco,
podremos ofrecer todo el abanico que
conforman la solucién de videovigi-
lancia: ya teniamos una oferta de pri-
mera linea en conectividad, storage y
gestion de datos (iméagenes) por medio
de servidores. Sumando ahora las ca-
maras cerramos ese concepto. Nuestro
compromiso es brindarle al cliente so-
luciones y servicios del mercado IT
para que puedan implementar en los
diferentes mercados verticales. Con
Pelco tenemos la ventaja, frente a otras
marcas, de contar con servicio técnico

en el pais, lo que les da la tranquilidad
a los usuarios que en caso de vanda-
lismo, recibirdn una rapida atencién y
resolucion del dano que haya sufrido
el producto.

- Pelco siempre fue considerada una
marca de alta gama, jcudl es la estra-
tegia para posicionarla en otros seg-
mentos del mercado?

- Es cierto que muchos de los pro-
ductos de la marca estan pensados
para proyectos en los que los estandares
son muy altos. Hoy, Pelco cuenta con
una linea de productos que cumplen
con los requisitos de gama entry level,
pensada mas para el segmento co-
mercial, un segmento que mira el precio
pero también la calidad del sistema
que va a instalar. Para dar a conocer
esas posibilidades, estamos proyec-
tando una serie de capacitaciones me-
diante las cuales vamos a mostrar las
lineas de productos de la marca, dando
un panorama de las implementaciones
y segmentos para los que son ade-
cuadas cada camara, asi como su con-
figuraciéon. También estamos armando
un calendario de capacitacion para
certificar a canales, tanto para instala-
dores como integradores, que estaran
a cargo directamente de ingenieros
de la marca.
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Tu Proveedor de Soluciones de Seguridad Integral

PELLD

Schneider Electric

Ofrecemos soluciones completas llave
en mano con camaras IP. conectividad,
storage para almacenamiento y backup
de informacion con respaldo frente a
cortes de energia y/o vandalismo gracias

a los UPS APC Schneider Electric.
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CAMARAS IP / SOFTWARE DE GESTION / NVR

— p
Hewlett Packard APC

Enterprise Legendary Reliability*

NETWORKING / SERVIDORES / STORAGE UNIDAD DE ENERGIA /RACKS Y ACCESORIOS /
INFRAESTRUCTURA
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- ¢Fijaron metas comerciales o la idea
es reposicionar a Pelco en el mercado?

- Lo mejor que tiene Pelco es el reco-
nocimiento que tiene en el mercado
por la calidad de sus productos. Nosotros
aportaremos la disponibilidad de pro-
ductos para que los partner puedan
resolver laimplementacién de sus pro-
yectos en tiempo y forma, por esta
razén, hicimos una gran inversiéon en
stock. Hoy las condiciones cambiaron
y la normalizacién en la importacion
de productos, que se realiza a través
de la propia compaiiia, hace que todos
sus modelos estan nuevamente dis-
ponibles en el pais. Aunque el ingreso
al pais de productos econémicos de
marcas de inferior calidad puede afectar
negativamente a los objetivos comer-
ciales que nos hemos propuesto, somos
optimistas en que el mercado va a
crecer en busqueda de productos de
calidad. Apostamos muy fuerte al cre-
cimiento de Pelco en el mercado porque
tenemos productos de calidad y a un
precio altamente competitivo.

CONVERGENCIA DE SOLUCIONES

El advenimiento de la tecnologia IP y
su incorporacion a los sistemas de vi-
deovigilancia llevo, casi de manera obli-
gada, a que industrias que corrian de
manera paralela comenzaran a torcer
el rumbo y converger en un camino
unico. Asi, aquellas empresas dedicadas
a la conectividad y con amplios cono-
cimientos en redes de datos comen-
zaron a ver que tenian gran parte del
conocimiento sobre lo que estaba co-
menzando aimponerse en el mercado
del CCTV: las cdmaras conectadas a
una red Ethernet. Desde el otro lado,
quienes poseian sélidos conocimientos
en instalacién y puesta en marcha de
sistemas que involucraban camaras de
seguridad, vieron que el mundo IP se
imponia, cada vez con mayor celeridad,
al mundo analégico.

Cada industria, entonces, necesitaban
los conocimientos que la otra tenia para
seguir creciendo en un mercado cada
vez mas profesional y demandante.

“En el caso de Microglobal, vimos que
el instalador o integrador debia buscar
las soluciones en dos mercados dife-
rentes: en el de seguridad las cdmaras
y en el de informética lo referido a la
conectividad y el almacenamiento. Hoy
eso estd cambiando y se esta dando
una convergencia que potencia las po-
sibilidades de compaiiias como la nues-
tra, afianzada y con amplios conoci-
mientos en el mundo de las redes, la
conectividad y el storage que puede
sumar, a través de una alianza estraté-
gica, el producto y conocimiento que
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completa la oferta’; explicd José San
Roman.

“Hoy el segmento de almacenamiento
Crece a pasos agigantados y sobre los
sistemas de videovigilancia ya no se
discute si son analégicos o IP. Por cues-
tiones como accesibilidad, supervision
deimagenesy otras variables, el IP gana
cada vez més terreno y requiere de so-
luciones asociadas, que solo empresas
de sélida conformacion y conocimientos
pueden brindar’, concluyé.

- ;Esto implica cambios en las com-
panias?

- Aquellos que vienen del mundo
analégico hoy necesitan migrar de tec-
nologia y eso implica comenzar a tomar
conocimiento de redes, de conectividad,
de storage. En nuestro caso tenemos
clientes de la industria de la seguridad,
entre ellos grandes distribuidores de
camaras, a los que asesoramos y capa-
citamos periédicamente en la confi-
guraciéon de los distintos productos.
No creo que vaya a dejar de existir la
soluciéon analdgica en el corto plazo,
ya que algunas implementaciones exis-
tentes ofrecen resultados probados,
pero si creo que cada vez mas irdn in-
tegrandose al entorno IP.

- El sector IT y el de la seguridad, en-
tonces, ya estan plenamente asocia-
dos.

- No hay manera de pensar en la diso-
ciacion de los dos mundos, hoy se ne-
cesitan uno al otro. A medida que au-
menta la capacidad de las redes, au-

mentan las prestaciones de las cdmaras.
Por ejemplo, hablando de Pelco, tenemos
cdmaras de dos megapixeles con un
trafico de informacion de 30 a 40 megas,
lo cual sin una red que lo soporte seria
imposible.Y al revés, si no crece la apli-
cacion, si no crece la prestacion de la
camara tampoco crece lainfraestructura.
Como decia, hoy son dos mundos con-
vergentes y es dificil pensar en que to-
men caminos distintos.

- iQue ventajas tendran los partner
de Pelco al trabajar con Microglobal?

- Como decia al principio, en Micro-
global les ofrecemos una solucién com-
pleta para sus proyectos, lo cual incluye
disponibilidad de productos, una rapida
respuesta a sus requerimientos y so-
porte técnico profesional con sélidos
conocimientos en seguridad, redes de
datos y conectividad. También ayuda-
mos a nuestros canales a realizar acti-
vidades de generacién de demanda.
Ya comenzamos a andar ese caminoy
pese al corto tiempo que lleva nuestra
alianza con Pelco, estamos comenzando
a recoger los frutos de lo sembrado el
ano pasado.m

UNIDADES DE NEGOCIOS

- Videovigilancia.

- Conectividad.

- Informatica.

- Telefonia.

- Redes.

- Servers y storage.
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VISTA PANORAMICA 360° SIN PUNTOS CIEGOS

QviGIiLoON

<360°,

La nueva linea de camaras H4 Ojo de Pez de Avigilon™ ofrece una vista panoramica completa

de 360 grados con alta resolucidn, sin dngulos muertos y con correccién de distorsion.
Disponible en resoluciones de 6 y 12 megapixeles (MP), esta solucién rentable y facil de
instalar esta disefada para dar una cobertura amplia con menos camaras.

v Objetivo ojo de pez con campo de vision de 360 grados
+ Tecnologia patentada High Definition Stream Management (HDSM)™

v Los LED IR (infrarrojos) integrados y adaptativos proporcionan una iluminacion uniforme en la oscuridad, incluso a 0
lux, hasta a 10 m de distancia.

+ La tecnologia LightCatcher de Avigilon proporciona una calidad de imagen excepcional en entornos con poca luz
/' Resistente al vandalismo con certificacion de impacto IK10

+ Conforme con el perfil S de ONVIF

v Certificacion IP66 (apto para intemperie)

Visite nuestro showroom y conozca todos los productos AVIGILON que tenemos para ofrecerle.

Pringles 1267

(C1183AEW) Buenos Aires, Argentina |
Tel.: (+54 11) 4862 5054 ——
ventas@dramstechnology.com.ar www.dramstechnology.com.ar
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ITECHNOLOGY S.A.

AHD / HD-TVI / HD-CVI / ANALOGICO

La mejorimagen,
la mayor compatibilidad!

La incorporacion de la tecnologia "Quad Video Format "
permite a las nuevas camaras de Provision-ISR ser
compatibles con todas las DVRs del mercado.

Mediante un jumper, es posible seleccionar la norma de trans-
mision de video entre las conocidas AHD, HD-CVI, HD-TVI o
ANALOGICO (CBVS) y sumarse a cualquier instalacion de
CCTV nueva o existente.

Actualmente disponibles en presentaciones tipo bullet o domo
fijo con iluminadores IR incorporados y resolucion

Full HD (1080P), las camaras de Provision-ISR son la eleccion
ideal para sus proyectos de CCTV.

Visite nuestro showroom y conozca todos los productos PROVISION ISR gue tenemos para ofrecerle.

Pringles 1267

(C1183AEW) Buenos Aires, Argentina

Tel.: (+54 11) 4862 5054 aees &
ventas@dramstechnology.com.ar www.dramstechnology.com.ar
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TERMINAL DE CONTROL DE ACCESO Y PRESENTISMO

WiFi IEEE 802.11 b/g
Deteccion de rostros
Camara 2MP

WED, NOV 4 Maximo de usuarios

Pantalla5™ 500.000 (1:1), 100.000 (1:N)

LFD (Live Finger Detection)
Velocidad: 150.000 huellas
porsegundo

Alimentacién 12Vcc/PoE W Tarjeta RFID
¢ 125KHZ EM o HID Prox,
13.56MHZ Mifare/NFC/IClass SE

BioStation A2 | ﬁﬁfeny

BioStation A2 de Suprema es la terminal de huella digital para control de acceso y presentismo mads avanzada en el
mercado gracias al desarrollo de una plataforma de seguridad y la incorporacion de tecnologia biométrica de
ultima generacion.

Pringles 1267

(C1183AEW) Buenos Aires, Argentina =
Tel.: (+54 11) 4862 5054 e B
ventas@dramstechnology.com.ar www.dramstechnology.com.ar
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Redes y Distribucion S.A.

Entrevista a Jorge Pinjosovsky, Director

El distribuidor de valor agregado suma a sus representadas una nueva marca: Bosch Sistemas de Seguridad.

Através de esta nueva unidad de negocios, RYDSA se sumard a competiren un segmento donde la calidad

de los productos y la calidad del servicio son los que marcan la diferencia.
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& 54 114896-9800
5 ventas@rydsa.com.ar

& www.rydsa.com.ar
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R edes y Distribuciéon S.A,, RYDSA,
se fundd el 18 de febrero de 2002

con el objetivo de satisfacer lademanda
de resellers e integradores en materia
tecnoldgica. La evolucion y los pro-
fundos cambios del mercado hacian
necesario un nuevo concepto de em-
presa, con mayor flexibilidad para adap-
tarse a las nuevas circunstancias y
atenta a las nuevas oportunidades de
negocio.

Para ser un socio estratégico del canal
ya no alcanzaba con manejar variables
tradicionales como logistica y precio,
sino que era necesaria también una
asesoria técnica integral que permita
aresellers e integradores concretar exi-
tosamente sus proyectos.

Asi trabajan en Redes y Distribucién
S.A., combinando el respaldo de marcas
lideres con un staff de profesionales
de larga trayectoria en el mercado tec-
nolégico, para asegurar la concreciéon

UNIDADES DE NEGOCIOS

+Videovigilancia.

- Conectividad.

- Informatica.

- Telefonia.

- Redes.

- Servers y storage.
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de sus proyectos de negocio. Para
lograr esto de forma profesional se
contemplan varios aspectos tecnolé-
gicos y eso incluye nuevas represen-
taciones y socios de negocios. En este
caso, Bosch Sistemas de Seguridad.
“Hace pocos meses tomamos la re-
presentacién de Bosch para todas sus
lineas de productos, incluyendo las so-
luciones de videovigilancia, intrusion,
incendios y control de accesos’; expresé
Jorge Pinjosovsky, Director de RYDSA.
“Nuestra empresa es una distribuidora
de valor agregado, lo que significa que
no sélo ofrecemos productos sino tam-
bién servicios. En general los clientes
no vienen a comprar productos sino
que vienen en busca de un aliado para
un proyecto integral, agregando toda
la tarea de ingenieria. Esto es para
todas las marcas de productos que re-
presentamos’; explicé el directivo.

- {C6mo manejan laimplementacién
de esos proyectos?

- No llegamos hasta el cliente final,
nuestra venta es a los profesionales. Si
nuestros resellers no tienen la capacidad
de instalar y quiere capacitarse lo ha-
cemos a través de Bosch y en caso de
gue no sea esa su meta, lo ponemos
en contacto con profesionales que
puedan solucionar ese inconveniente.

Jorge Pinjosovsky
i!

\

- {Como llegan a ser distribuidores
Bosch?

- Desde hacia un tiempo estdbamos
buscando un proveedor confiable de
tecnologia para sistemas de videovi-
gilancia. Nuestra empresa es especialista
en storage, un sector que crecié mu-
chisimo asociado a los sistemas de
video y notamos que nos faltaba una
parte para cerrar el negocio: las camaras.
Entonces tomamos contacto con Bosch,
que también estaba buscando un nue-
VO partner, y nos pusimos rapidamente
de acuerdo. La intenciéon de nuestra
empresa era contar con una represen-
tacién de primera linea y sin dudas
Bosch, por marca y prestigio, cumple
con ese requisito.

- ;Cudles son los principales segmentos
de mercado alos que comercialmente
apuntan?

- Inicialmente, la idea es poder ingresar
con Bosch en segmentos de mercado
a los que antes RYDSA no accedia. La
compania alemana tiene muchos pro-
ductos y soluciones especificas para
cada uno de los segmentos, por lo
cual entiendo que no tendremos res-
tricciones. Ademads, estamos trabajando
en distintas promociones, asociando
Bosch a nuestras soluciones de storage
a precios realmente muy competitivos.
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Redes y Distribucion S.A.

TODAS LAS SOLUCIONES BOSCH
AHORA EN RYDSA

VIDEOVIGILANCIA
CONTROL DE ACCESOS
DETECCION DE INCENDIOS
INTRUSION

RYDSA
Distribuidor oficial de Bosch

Contamos con inventario y precios especiales en
camaras de seguridad como oferta lanzamiento.

Redes y Distribucion S.A. / Distribuidor Mayorista de Informatica
Tel: 4896-9800 // ventas@rydsa.com.ar // www.rydsa.com.ar

Seguinos! Y @RYDSAinfo


www.rydsa.com.ar
https://twitter.com/RYDSAinfo
www.rydsa.com.ar

Los Delatores

Barrera Exterior Doble Haz PB-30TK(K)
Barrera Exterior Doble Haz PB-60TK(K) Conocé el resto
Barrera Exterior Doble Haz PB-100TK(K) de los productos

TAKEX
O

- Posee una doble modulacion de |os haces.

- Tolera incidencias de luz natural o artificial de hasta 50.000 LUX.
- Con tecnologia IP55, que permite el efecto respiratorio interno, la rapida
evaporacion de humedad de las barreras e impide el ingreso de agua.

Sumalo a tu kit y registrate entrando a
www.kitexperto.com
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También es cierto que hay ciertos sec-
tores, donde compiten otro tipo de
marcas, en los que, de momento, no
vamos a competir. Esto es una politica
que maneja RYDSA para todas sus
lineas de productos: no competimos
en aquellos negocios en los que no
hay valor agregado perceptible.

- §Cudl es su estrategia para acceder
a nuevos clientes?

- Como empresa participamos tanto
de proyectos publicos como privados
y todos se manejan con el mismo cri-
terio. Tenemos un muy buen staff co-
mercial, que conocen perfectamente
cada uno de los productos que pode-
mos ofrecer por lo cual solo basta con
llamar por teléfono para ser asesorados.
Por otra parte, RYDSA como marca
tiene un prestigio ganado y eso es un
atractivo para cualquier profesional
que quiere desarrollar un proyecto y
necesita de asesoramiento, ademas de
adquirir los productos necesarios. Esto
hace que se acerquen a nuestraempresa
y se conviertan en nuevos socios de ne-
gocios. Con todos nuestros clientes tra-
bajamos de la misma manera, aseso-
randolos constantemente, trabajando
en acciones de marketing conjuntas,
capacitandolos... Ponemos a su disposi-
cion todos los servicios que una empresa
de trayectoria como la nuestra posee.

- {Cual es su visién del mercado actual?

- En relacién con los productos, hay
algunos basicos que tenemos en stock
—algunos de los cuales forman parte
de la promocién de lanzamiento que
estamos armando-y Bosch tiene en su
inventario todos los productos, salvo
aquellos muy especificos y que se uti-
lizan para proyectos especiales. Hoy
Argentina es mas flexible en cuanto al
ingreso de mercaderia desde el exterior,
por lo cual las condiciones para que el
mercado vuelva a estar abastecido
estan dadas. Creemos que este es un
ano de oportunidades, después de un
2016 de bastante incertidumbre. Tam-
bién vemos que muchos estan como
distraidos ante las oportunidades que
pueden presentarse. En RYDSA nos
preparamos todo el aflo pasado para
poder asumir los desafios que estaba-
mos seguros que iban a presentarse
en 2017 y estamos en condiciones de
asumirlos, potenciando todas nuestras
unidades de negocios y haciendo crecer
el segmento de la seguridad en el que
comenzamos a incursionar.

- ;Qué expectativas tienen para esta

nueva etapa?
- Nosotros proveemos todo los ele-
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mentos que un proyecto de seguridad
requiere: desde los insumos y productos
para armar una red hasta las cdmaras
o dispositivos para el sistema de segu-
ridad especifico. Creo que la tendencia
es la convergencia y en RYDSA sabemos

des de negocios tiene su propia manera
de trabajar y sus propias necesidades.
A través de nuestra experiencia como
empresa es que aunamos cada uno
de esos mundos para ofrecer a nuestros
clientes una solucién integral para su

de qué se trata. Cada unadelasunida-  proyecto.m

BOSCH SISTEMAS DE SEGURIDAD

Bosch Sistemas de Seguridad es uno de los mayores fabricantes a nivel mun-
dial de soluciones de seguridad y sistemas de comunicacion, que ofrecen so-
luciones de acuerdo con las necesidades de aplicaciones individuales. Bosch
Security Systems es uno de los mayores socios de negocios para productos,
soluciones y servicios de seguridad y comunicaciones.

La division Sistemas de Seguridad emplea a 12.457 personas en todo el
mundo y genera mas de 1,5 millones de euros en ventas anuales.

DISTRIBUCION

El amplio catadlogo de productos de Bosch incluye vigilancia de video, detec-
cién de incendios e intrusion, alarma por voz, asi como sistemas de control y
gestion de accesos. Los sistemas de congresos y sonido profesionales para la
transmisién de voz, sonido y musica completan la gama.

Con la ayuda que le aporta la gama de productos de software y soluciones de
ingenieria, Bosch asiste y apoya a su grupo de clientes internacionales en el di-
seo, la preparacion de propuestas y laimplantacion de proyectos de gran com-
plejidad. Los proyectos se ejecutan en colaboracidn con socios locales.

La linea de productos Advantage Line de Bosch retine productos selecciona-
dos especificamente para aplicaciones de seguridad de pequefio o mediano
tamano.

PRODUCTOS Y SOLUCIONES

Bosch Sistemas de Seguridad ofrece productos para cada uno de los siguien-
tes segmentos del mercado: video, sistemas de control de accesos, control y
deteccién deintrusion, sistemas de alarma de incendios, sistemas de gestion
de seguridad, sistemas de evacuacién por voz/megafonia, sistemas de con-
ferencia, sistemas de alarma social para ancianos y discapacitados, sistemas
de audio profesional y sistemas de intercomunicacion y comunicacion critica.

GRUPO BOSCH

El Grupo Bosch es una empresa internacional lider en tecnologia y servicios.
Las actividades se centran en cuatro dreas empresariales: Soluciones de Mo-
vilidad, Tecnologia Industrial, Bienes de Consumo y Tecnologia para la Energia
y la Edificacion.

El Grupo esta constituido por Robert Bosch GmbH y unas 360 filiales o socie-
dades regionales en, aproximadamente, 50 paises. Si se incluyen los socios
comerciales, Bosch esta presente en alrededor de 150 paises. Esta red mundial
de desarrollo, fabricacién y ventas constituye la base de su futuro crecimiento.
En 2014, la empresa registré unas 4.600 patentes en todo el mundo. El objetivo
estratégico del Grupo Bosch es proporcionar soluciones para la vida conectada.
Bosch mejora la calidad de vida de las personas en todo el mundo mediante
productos y servicios innovadores. Es decir, crea tecnologia que supone “In-
novacion para tu vida”
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Seguridad Electrénica

LANTRONICA

CONTROL DE ACCESOS Y PERSONAL

CONTROLADORES BIOMETRICOS CONTROL DE ACCESO Y DE PERSONAL
E9 — RELOJ DE PERSONAL
Capacidad 2.200 hugllas / tarjetas
Comunicacitn RS-232, RS-485, TCPAP

Meni en espaniol con mensajes hablados

MB200ID — RELOJ DE PERSONAL

1.200 rostros / 1.500 huellas / 80.000 eventos / 1.000 tarjetas
Comunicacidn TCPAP

Fichaje por tarjeta, huella y/o PIN
Pantalla color. Incluye Software de gestion
Alimentacion 5VZA (incluida)

Sc403 RELOJ DE PERSONAL
Y CONTROL DE ACCESO
Capacidad 30000 usuarios
tarjetay/opin
Comunicacion RS232-
RS485

TCP/IP con Software.
Lector incorporado

F8
Controlde acceso y personal.
5000 Huellas + 10000 Proximidad.
RS232 / RS485/ TCP/IP. Incluye soft
y web server incorporado.

LECTORES DE PROXIMIDAD

LECTOR DE
PROXIMIDADDS000
Lector de largo alcance: 10 metros,

ideal control vehicular, estacionamientos.
Salida wiegand 26 bits / R8232

Software Configurable.

HM9301
Lector tecnologia
INDALA MOTOROLA + HID 125 KHZ,

LANHMG002 integracios en el mismo lector con salida
HME6003 Wiegand 26 Bits. Alimentacién 5 a 16VCC.
HMGE005 APTO EXTERIOR.
Lectores de proximidad salida =
Wiegand 26 bits / RS232,
Para tarjetas Em marim CERRADURA DE
HID 125 khz
Mifare (tarjetas Sube) :-. PERNO
DB100 %
D301 USB Cerradura de pemo eléctrica

Lector de proximidad EM-Marin 125khz
Puerto USB. Teclado emulador

Con g

12 VCC. Fail Safe {abre sin energia)

\sslsccianebis

TARJETAS Y TAGS

Tags de proximidad EM 125 Khz.
Tarjetas de proximidad IS0 y Clamshell,
EM 125 Khz - HID - Mifare - UHF915 Mhz.
Liaveros y sobres porta credenciales.

»

L}

CERRADURAS

. - o) -
300s / M280OSET
Cerradura electromagnética HERRAJES DE
de 300Lb/B00LD SUJECION

. Dimensiones: 150x28x35mm

PULSADORES

Metalicos - ABS - Emergencia - Sin Contacto

Mend con mensajes hablados en espafiol
Lector de p fad EM MARINE inc Lector de proximidad EM MARINE incorporado
Al miento de 50.000 Pantalla color
Salida/Entrada Wiegand 26

Salida / Entrada Wiegand 26.
Fichaje por tarjeta, huella y/o PIN
Webserver incorporado - Incluye software de gestion

Alimentacion 5V 2A (incluida)

MULTIBIO 800H
CONTROL DE ACCESOS Y

RELOJ MULTIBIOMETRICO
VF680ID Capacidad: 4000 rostros: 1.500 (1:N),
CONTROL DE : 4,000 (1:1) /10,000 huellas /

ACCESOS Y 10.000 tarjetas de proximidad EM
RELOJ DE PERSONAL Al 100.000 reg —
Hasta 1200 _IDSUUS y 10.000 “?"le‘“ Display TFT color 3 en espafiol Touchscreen
Almacenamiento: 100.000 registros. Mensajes hablados.
Comunicacidn WIFI, TCPAP, USB Host/cliente  comunicacian TCPAP
Display TFT color 3* en espafiol Touchscreen Incluye software
Mensajes hablados.
Incluye Software
Alimentacién 12V 2A (no incluida)
CONTROLADORES
CERRADURAS DE ACCESO AUTONOMOS
RIM DE APLICAR HM1000E
C lador autd 1.000

O A, —
12VCC con sistema cierra sola

Fail Secure: sin energia queda cerrada
3 métodos de apertura; pulso Eléctrico,
penilla desde el interior o llave exterior
(incluye 3 llaves). Mana izq. o der.

ok
-

-

4

Tarjeta de proximidad con tecnologia EM-Marin
Programable por control remoto. Apto exterior
Memoria no volatil. Entrada aux,

Wiegand 26 Bits

Sin comunicacion ni reportes

PESTILLO
ELECTRICO
S201 / S201SECURE
Pestillo eléctrico reforzado importado
Sin energia abierto o cerrado 7
Alimentacion 12V / 150mA 7
Fuerza: 400 Kg 4

Lo/

C3-100

Manejo de 1 puerta. Hasta 20.000 tarjetas y 100.000 registros - Soporta 2 lectoras por protocolo Wiegand 26 Bits.
Software de administracidn basado en Web con monitoreo en tiempa real,

C3-200

Manejo de 2 puertas - Soporta hasta 30,000 y hasta 100.000 registros - Soporta 4 lectoras de tarjetas (2 de entrada
y 2 de salida) - Software de administracion basado en web.

C3-400

Manejo de 4 puertas. Hasta 30.000 tarjetas y 100.000 registros - Hasta 4 lectoras de entrada por protocolo
Wiegand 26 Bits - Apertura de puertas con mltiples tarjetas. Funcion anti-passback.

YRR ERRE]

Tecnologia emmarin - Mifare - HID
ACP11EM - ACP11M - ACP11H

Control de acceso autdnomo p/1000 usuarios. Pin y/o tarjeta.
Sin reporte. Lector incorporado. Entrada Wh d auxiliar
Opcional tarjetas HID 125 khz Mifare (tarjetas SUBE), Emmarim.

\.Q.‘)‘-
KS-33 L
Botén para apertura de puerta
Con llave, Acero inox.

Estomba 136 (I872) Avellaneda - Buenos Aires

+54l - 4205-6379 /5368-0503 Nextel ID 672*1828
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Importadores y di
Venta al gremio
Envios al interior

CAMARAS OCULTAS

COPIR-AR

Sensor video 1/3" Color CCD SONY .
700 VL. 12VDC -0,1 LUX

Lente 3.6 mm /& mm

CHDPIN

Camara PAL miniatura
AHD 720P Lente pinhole 3,7mm
{incluye soporte)

CAMARAS
ZOooOM Y PTZ

PTZ-HHD9902

Camara AHD 720p / Zoom éptica 30X / Infrarrojo: 100 mets. /

Autofoco / RS-485 / Protocolo Pelco P/D / Presets /

Alta velocidad de paneo 607/ seg / Giro 360° / Apto montaje

en externior / P65 / Soporte de Pared / Alimentacion 12V 5A.
————————-

CAMARAS
Moda AHD o Analégico seleccionable e CMHD-60M
DMHD36 — CMHD-20M N \ Camara metdlica
Domo color fijo metélico Camara metdlica \ Filtro IR mecénico
Filtro IR mecdnico f f* Filtro IR mecanico =~ Resoluci6n HD 720p (PAL)
Resolucién HD 720p (PAL) esakkpin il dote lluminador infrarrojo 60m.

i i i | lluminador infrarrojo 20m. LED Array / Lente 6mm / Apto exterior
lluminador infrarrojo 20m. Lot 3 Aot atiog
Lente 3.6mm g pto

Apto exterior

DMHDUAL36-BAL
Gabinete metalico

Filtro IR mecanico

Resolucion HD 720p
lluminador infrarrojo: 20 mts
— — =

Lente de 3.6/mm
Apto Exterior
Botdén 0SD Mend en pantalia

CMHDMIL-20M
Gabinete metdlico / Filtro IR
Resolucion Full HD 1080p /P,

ACCESORIOS
! -
CONECTORES :
BNC Crimpeable/tomnillio

Derivadores y plugs de alimentacion
Adaptadores de BNC-RCA

PV15 Y PV20
Cable armado con fichas
alimentacion y video

15y 20 mts

CAMARAS AHD FULL HD

Lente de 3.6 mm. / Apto Exterior / Boton 0SD Mend en pantalla

Para interior y exterior

stribuidores mayoristas

CCTV

DVR TRIBRIDAS
Soporta camaras analdgicas, IP y AHD. 720p y 1080 Full HD

| 4-AHD-1020H
Stand alone AHD 4 canales de video u 8 IP / 4 canales de
audio analégicos / Soporta 1 disco SATA / Salidas HDMI, VGA,
alarma y PTZ / Modo DVR: grabacidn 4* analdgicas o AHD
en 720p / Modo HVR (hibrido): grabacidn 4* analdgicas
0 AHD + 4 IP en 720p / Modo NVR: grabacién 8*720p /
Sist. cloud propio (no requiere DYNDNS ni puertos en el router)

8-1080N-104

Stand Alone AHD / 8 canales de video / 4 de audio /

Soporta 1 disco SATA hasta 4 TB / Salida HOMIVGA / PTZ

Modo DVR: grabacitn 8* analdgicas o AHD en 720p

Modo HVR (Hibrido): grabacion 4 analbgicas o

AHD en 720p + 4 IP en 720p

Modo NVR (IP): grabacidn 8*720p

Sist. Cloud propio {no requiere DYNDNS ni abrir puertos en router)

H.264 |SEEE

CMHDUAL20M-BAL

Gabinete metdlico
A
lluminador infrarrojo: 20 mts.

Filtro IR mecdnico

Resolucién Full HD 720p / PAL ‘

Lente de 3.6 mm / Apto Exterior

Boton 0SD Ment en pantalla i

.)DMHDUALVAR BAL

Dcma color fijo, metalico / Filtro IR mecémco

AliD

16-720-416
Stand Alone AHD / 16 canales de video / 16 de audio /

16 entradas y 2 salidas de alarma / Soporta 4 disco SATA

hasta 4TB/ Salida HOMIVGA / PTZ

Modo DVR: grabacion 16* analdgicas o AHD en 720p

Modo HVR (Hibrido): 8 AHD*720p + 8 IP*720p

Modo NVR (IP): 16*360H

Sist. Cloud propio (no requiere DYNDNS ni abrir puertos en router)

32-720-416

Stand Alone AHD / 32 canales de video / 16 de audio /

16 entradas y 2 salidas de alarma / Soporta 4 disco SATA

hasta 4TB/ Salida HOMI-VGA / PTZ

Modo DVR: grabacitn 32* analdgicas o AHD en 720p

Maodo HVR (Hibride):8 AHD*720p + 8 IP*720p

Modo NVR (IP): 20*960H

Sist. Cloud propio {no requiere DYNDNS ni abrir puertos en router)

AliD

CMHD-35MVAR
Camara metdlica / Filtro IR mecanico
Resolucion HD 720p

lluminador infrarrojo 35m.

Lente varifocal 2.8 a 12mm

Apto exterior

Bordn 0SD. Menti en pantalla -
PAL-B/NTSC seleccionables. b

Lente de varifocal de 2.8 a 12 mm/ ﬁptc Exterior
Botdn 0SD Mend en pantalia

DMHDMIL-36

(=

AL / llumninador infrarrojo 20 mts. /

mecdnico / Boton 0SD Ment en pantalla

DMHDMIL-VAR g T—
Doma color fijo, metélico 0 i
Filtro IR mecanico CMHDMIL-VAR
Resolucion Full HD 1080p / PAL -
BALUNES 2 3 : : -
; lluminador infrarrojo: 30 mts. Gabinete metalico
Irececantores do video pars cable UTE Lente de varifocal de 2.8 & 12 mm Filtro IR mecénico

300-1200-1800 mts color / 1-4-8-16 canales.
Ny esmwe O
S = ﬂ@

FUENTES
Fuentes switching de 12 VCC
TA/2A[5A

GABINETES Y
SOPORTES
GL605

Cierre hermético con soporte

info@lantronica.com.ar

Domo fijo metalico / Filtre IR mecanico / Resolucion Full HD 1080p / PAL / .f’ Y
lluminador infrarrojo 20 mts. / Lente de 3.6 mm. / Apto Exterior /

Apto Exterior
Botén 0SD Men en pantalla

Gabinete aluminio 37 cm simil Pelco

i6n HD 720p / lluminador infrarrojo: 30 mts.

..‘

=

Resolucién Full HD 1080p
llurinador infrarrojo: 35 mts.
1 en pantalla

-

J

UPS 550

UPS APC Bx550ci, 550va,
3 tomas de salida,
incluye baterfa.

ﬁﬁ J www.lantronica.com.ar
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B Empresas

Nanocomm & Play Security Systems

Alianza tecnoldgica en pos del crecimiento

Fabricante y distribuidor se unen para potenciar conocimientos y expandirse en el mercado. Los directivos

de cada una de las empresas explican los alcances de esta alianza, cuentan qué se aportan mutuamente

y definen los proximos pasos.

‘ on foco puesto en la expansion

de las companias en Argentina'y
Latinoamérica, los directivos de Nano-
comm Yy Play Security Systems cerraron
un acuerdo para la distribucién y pro-
vision de equipos de comunicacion in-
aldmbricos para estaciones de moni-
toreo de la regién, acuerdo que se for-
malizé durante los Ultimos dias de 2016
y entro en vigencia el primer dia habil
del afo en curso.

Emiliano Navarro, Socio fundador y
Director comercial de Nanocomm, com-
pania enfocada en el desarrollo de pro-
ductos para comunicacién de alarmas;
y Eric Natusch, Director de Play Security
Systems, distribuidor de sistemas de
seguridad electrénica con valor agre-
gado, repasaron las principales carac-
teristicas y bases del acuerdo alcanzado,
que beneficiara tanto a cada una de
“las empresas participantes en particular
como al mercado latinoamericano de
monitoreo de alarmas en general’, se-
gun expresaron.

- ¢Cudl es el objetivo de generar este
canal de distribucién?

(Emiliano Navarro) — Siempre fuimos
fabricantesy la idea es reposicionarnos
como fabrica, volver a los inicios y
poner foco total en la calidad del pro-
ducto. Ese objetivo nos llevé a delegar
la comercializacién a través de dos dis-
tribuidores. Desde sus inicios, Nano-
comm se caracterizé por marcar ten-
dencia en cuanto a la tecnologia de
sus productos, por estar a la vanguardia
y liderar el mercado argentino en ventas,
calidad y desarrollo. Cuando nos abri-
mos al mercado internacional pusimos
mucha energia en eso y descuidamos,
quiza, un poco lo que habiamos logrado
en nuestro pais.

— {Cudles son los factores que impul-
saron esta alianza?

(Emiliano Navarro) — Creemos que
esta alianza es el marco ideal y se da
en el momento justo para nuestra em-

52>

NANOCOMM

& 1541145052224

a nanocomm@nanocommweb.com

ﬁ www.nanocommweb.com

ﬁ /Nanocomm-SA

g @nanocommweb

presa, pues encontramos socios estra-
tégicos que cumplen con nuestras ex-
pectativas y estan comprometidos con
nuestra marca. Entre ellos Néstor Gluj,
actual Socio gerente de Play Security
Systems y anterior Gerente comercial
de Nanocomm, por lo que el conoci-
miento de marca y producto esta ga-
rantizado. Sin dudas es una nueva
forma de seguir posicionandonos en
el mercado, con la fuerza que nos ca-
racteriza, y seguir a la vanguardia tec-
noldgica, potenciando la calidad del
producto y atencién pre y posventa
con la certeza de que van a represen-

| PLAY SECURITY SYSTEMS

& 1541146120257
& ventas@playseguridad.com
& www.sieraelectronics.com

@ www.playseguridad.com

ﬁ /PlaySystems

ﬂ @siera_la

tarnos desde el conocimiento y la ex-
periencia.

- ¢Van a seguir vendiendo directa-
mente sus productos?

(Emiliano Navarro) — No: Nanocomm
deja de comercializar en forma directa
al instalador, derivando esa drea, para
enfocarse en la calidad de nuestros
equipos y servicios. De todos modos,
la compania seguira brindando el so-
porte habitual a través de sus canales
de distribucion, lo cual garantiza la
continuidad de nuestro trabajo a cada
uno de los clientes.


www.nanocommweb.com
https://www.facebook.com/nanocomm.sa
https://twitter.com/nanocommweb
http://www.playseguridad.com/#!/-la-empresa/
https://www.facebook.com/playsystems
https://twitter.com/siera_la
www.nanocommweb.com
http://www.playseguridad.com/#!/-la-empresa/

AnalogAHDTVICVIIPCAM

:m NANOCOMM

EVOLUCION QUE SE TRANSMITE

Play Security Systems S.R.L.

San Nicolas 237 - Ciudad Autonoma de Buenos Aires
ventas@playseguridad.com

www.playseguridad.com

+54 11 4612.0257

+54 9 11 6024.3000

1era

Be professional
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== Fabricamos seguridad.
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TODAS LAS SOLUCIONES PARA EL CONTROL DE ACCESO Y EL ACCESO LOGICO

HID Mobile Access es Ia solucion mas completa disponible en la industria de hoy con implemeniacion simple y segura.

HID MOBILE ACCESS convierte los telefonos inteligentes y otros dispositivos moviles en credenciales de confianza permitiendo
identificaciones moviles combinando lectores habilitados para esta versiones ICLASS SE y/o MultiCLASS SE.

-Mas Opciones:

HID Mobile Access soporta la mas amplia
variedad de dispositvos mobiles, o usarse como
suplemento al acceso tradicional de tarjetas.
-Mas Aplicaciones:

Permite mas de una identidad segura

residiendo en un dispositivo inteligente.

-Mayor Confianza:

Proteccion de privacidad de los

datos de identidad.

&Necesitas una tecnologia de lectura
escritura para gestionar multiples
aplicaciones para su negocio?
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Clamshell
RSP slhs |

HIKVISION

Video mfeligente basado en
eventos y activacion inteligente

Building Consulting Group S.A. www.bcggroup.com.ar info@bcggroup.com.ar

Alberti 1188 - C1223AAN - Buenos Aires - Argentina Tel: (54 11) 4308-0223 // 4941-1472 / 1573 Fax: 43081775
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) BOSCH

Sistemas de Seguridad
Distribuidor Autorizado W/ /] sEcCUR

Toda la linea de productos BOSCH para Seguridad
CCTV - INCENDIO- ALARMAS - ACCESOS

FPA-1000 FPA5000-7024

Sensores“
Dectores
Accesorios

Las Cerraduras BCG mantienen la linea mas completa de cerraduras g :
9 "B magneticas y accesorios. Es |a unica que realiza control de calidad y -
: ~ mediciones en laboratorios locales.

& - / 4 @
- / v ’5 ESPECIFICACIONES TECNICAS
N ° e
0/I & (™ Modelo C-300 C-600 C-1200 4
e — Fuerza de Retencion 300Lbs  600Lbs  1200Lbs
- 3 A

7 e

Building Consulting Group S.A. www.bcggroup.com.ar info@bcggroup.com.ar

Alberti 1188 - C1223AAN - Buenos Aires - Argentina Tel: (54 11) 4308-0223 // 4941-1472 / 1573 Fax: 43081775
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H Empresas

- iCudl es la estrategia de Play Security
Systems al incorporar a Nanocomm a
su cartera?

(Eric Natusch) — En primer lugar, Play
se siente honrado de poder incorporar
a la marca Nanocomm a sus represen-
tadas. Este es un proyecto que venimos
desarrollando desde hace tiempo y el
primer paso de esta alianza estratégica
fue la incorporacién de Néstor Gluj
como Socio gerente en Play Security,
quien trae un conocimiento profundo
de los productos y de ese segmento
del mercado, lo que resulta muy util
tanto para la comercializacion como
para el posterior soporte.

- iQué le aporta Nanocomm a Play
Security Systems?

(Eric Natusch) - Sin dudas el nombre
Nanocomm nos abre un nuevo seg-
mento de mercado, el que comprende
a las empresas de monitoreo, y nos
ayudarad a consolidar otras lineas de
productos complementarias. Ademas
de aplicar las tecnologias de Nanocomm
en proyectos de integracion, en especial
Radio Mesh, que ayuda a bajar los
costos de implementacién en sistemas
perimetrales y centralizados en general.
De esta manera podremos afianzar

TODOSEGURIDAD.

nuestra marca ofreciendo una mayor
diversidad de productos, ademas de
incrementar nuestras ventas.

- {Qué le aporta Play Security a Na-
nocomm?

(Emiliano Navarro) - Play Security
Systems nos aporta mucha experiencia
en la distribucién gracias a la experiencia
de Ericy Néstor, quienes tienen muchos
afnos y son reconocidos en el sector.
Estamos ansiosos y confiados en que
ese aporte de energia le imprimiran
mayor fuerza a la busqueda de nuevos
clientes y proyectos.

¢ lonso

W ALARMAS

www.todoseg.com

TODO PARA LA EMPRESA Y EL INSTALADOR DE

SEGURIDAD ELECTRONICA

PRIMERA DISTRIBUIDORA DE SEGURIDAD

ELECTRONICA EN SALTA AL PRECIO DE BS. AS.

Alarinas
Vehiculares

Av. ENTRE RIiOS 756
TEL: 10_3831 431:6429 - 154:691000

<56

TECHNOLOGY

- i{Qué acciones tienen pensadas para
este ano?

(Eric Natusch) - Vamos a emprender
una serie de acciones comerciales que
implican presentaciones por todo el
pais. Inicialmente la idea es llevar a
cabo presentaciones conjuntas en ciu-
dades como Tucuman, Mendoza, Ro-
sario, Cordoba, Mar del Platay Neuquén,
donde estaremos honrando este acuer-
do alcanzado y reforzando nuestro
vinculo con los clientes. Luego am-
pliaremos estas presentaciones e in-
corporaremos, también, una agenda
de capacitaciones.m

EAFECIALISTAS Bl SEQURIDAD PERIMETRAL

* SALTA CAPITAL

CERCOS ELECTRIFICADOS
PARA PERIMETROS Y MUROS

CONDUCTORES

COAXIALES = UTP = BIPOLARES
ALARMAS « TIPO TALLER
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3G NANOCOMM

Comunicador universal de alarmas
3G/2G doble SIM

Comunicador inalambrico
GSM/GPRS full data Contact/ID

4 vias de comunicacion:
3G, 2G, SMS, Linea Tel

Dual SIM

App Android Bluetooth
o por medio de SMS

APN automatica
Actualizable por aire

Comando remoto desde celular
de cualquier panel de alarmas

:m NANOCOMM

EVOLUCION QUE SE EXPORTA
www.nanocommweb.com.ar/Tel.:(+5411) 4505-2224
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PRO 9050IP-5MPX

Camara bullet para uso profesional
Resolucion 2592x1920@10fps
Audio bidireccional

Hasta 30 mts. de vision nocturna (IR On)

IPP 1025

Camara IP HD 1 Mpx. para exterior
Resolucion HD 1280x720
Compresion H.264

Disponible toda la linea
de productos para CCTV

1era

CONFIABLE SIEMPRE

LGT 030
Domo color AHD antivand
Sensor d

Resolucion 12

xterlor 25 mts. de alcance

. F 4 SDR 1316HD
— 1 ' i Grabador Digital Tribrido de 16 canales
’r Compresion H.264
Disenado para aplicaciones profesionales de seguridad
Mddulos 3G y WiFi opcionales

info@asec.com.ar

www.asec.com.ar
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B Empresas

Distribuidora Todo Seguridad

Primera distribuidora de seguridad del noroeste argentino

Integrada por profesionales de amplia trayectoria en la industria, Todo Seguridad se transformd en un

referente en la distribucion de productos y sistemas de seguridad en Salta. En esta nota, Ernesto Rojo,

su titular, habla de la empresa y las soluciones que ofrece al instalador.

k.

//’ \
TODO SEGURIDAD

\ /

& 1543874316429
& todoseguridadnoa@gmail.com

& www.todoseg.com

U bicada en Salta, Distribuidora
Todo Seguridad es desde afos
un referente para el profesional de la
seguridad en el noroeste argentino,
con alcance también a Tucuman, Jujuy
y Santiago del Estero.

Todo Seguridad tiene como misién
proveer a las empresas de seguridad
electrénicay al instalador e integrador
de equipos y accesorios para videovi-
gilancia, sistemas de intrusion, auto-
matizacién de portones, baterias, cables,
cercos perimetrales, alarmas vehiculares
y todos los insumos necesarios para
que el profesional pueda implementar
su proyecto y no deba preocuparse
por conseguir los productos necesarios
en otras provincias ni encargarse de
realizar depdsitos, fletes u otro tipo de
cuestiones que demoren la entrega.

“Somos la primera distribuidora de
seguridad electrénica en el noroeste
argentino —explica Ernesto Rojo- y es-
tamos netamente enfocados en abas-
tecer a empresas, instaladores e inte-
gradores de sistemas de seguridad
electrénica de Salta (donde esta nuestra
sede), Tucuman, Jujuy, Santiago del Es-
teroy todo el noroeste, ofreciendo una
lista de precios que no difiere de los
de una distribuidora de Buenos Aires
y proponiendo entrega en el dia de
los productos solicitados y RMA inme-
diato’; concluyd el directivo.

“Nuestros clientes y amigos cuentan
con nuestra entera confianza, los co-
nocemos desde hace afos, pasan a vi-
sitarnos por nuestras oficinas, ven las
novedades del sector, conversan con
nosotros sobre sus proyectos, se llevan
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la mercaderia y equipos que necesiten
para trabajar y en muchos casos asig-
Nnamos esos equipos a sus cuentas co-
rrientes”; detall6 acerca de la relacion
con sus clientes.

Entre sus principales representadas,
Todo Seguridad cuenta con marcas de
renombre, tanto en el plano nacional
como internacional. Entre ellas Alonso
Hnos., Dahua, SEG International, DAZ
Conductores, Aliara, Ristobat, Nano-
comm, Paradox, DSC, Western Digital,
Foscamy Positron, su reciente incorpo-
racién, que los introduce en un nuevo
segmento del mercado como el de alar-
mas vehiculares, cierres centralizados,
sensores de estacionamiento, camaras
dereversay levanta cristales, entre otros.

“También apostamos fuertemente a
las capacitacion. Se trata de una politica
claramente definida para profesionalizar
a empresas e instaladores y dictamos,
entre otros, cursos de CCTV, tecnologias
disponibles, reconocimiento facial, tec-
nologias HDCVI, P2P, DVRs, sistemas
de alarmas e integracién, automatiza-
cion de portones, etc. Hemos realizado
capacitaciones en distintos hoteles y

—

salones de nuestra ciudad, recibiendo
interesados de todas las provincias ve-
cinas y otorgando certificados en dichas
capacitaciones’, explicé Rojo.

“El principal atractivo de Todo Segu-
ridad es que puede ofrecer a sus clientes
todos los productos en el momento,
ya gque cuenta con stock permanente
y a los mismos precios de una distri-
buidora de Buenos Aires. No tenemos
demoras en las entregas y les ayudamos
a configurar los equipos hasta que
participan de la capacitaciény aprenden
a hacerlo ellos mismos. Para las ciudades
del interior o provincias vecinas, des-
pachamos la mercaderia en el dia, algo
que sus clientes agradecen.”

“Tenemos un punto a favor: somos
la primera distribuidora en la region y
eso lo complementamos con precios
diferenciados a instaladores y mayo-
ristas. Nuestro crecimiento es constante
en diversidad y calidad de equipos, y
nosotros lo reinvertimos de manera
permanente con la finalidad de brin-
darle a nuestros clientes un numero
cada vez mayor de soluciones y servi-
cios’, concluy6 el directivo. m
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TECNOLOGIA PARA TU SEGURIDAD

Nueva linea de

Comaras 4 en1
Soporta AHD/TVI/CVI/CBVS

Camaras
AHD 720p - 960p - 1080p

lluminacidn LED Array

Menii 0SD: BLC,

halance de blancos, Soportan resoluciones
DNR, etc. de 720p, 960p y 1080p
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www.dvr—store.com.ar

-4, 8y 16 canales

- Resolucion 960H, 720P y 1080N

- Compresidn H.264

- Visualizacion remota P2P

- Deteccion de movimiento

- Visualizacion remota

- Compatibles con Android e 10S

- Basado en sistema operativo Linux

Nueva linea de
DVRs AHD tribridos

011.4632.5625
011.15.5577.CCTV (2288)
info@dvr-store.com.ar
ventas@dvr-store.com.ar
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- Manejo remoto a través de app para dispositivos méviles

- Servicio cloud opcional

- Sistema completamente inaldmbrico, de dispositivos de
rango extendido de comunicaciones

- Expandible en cantidad de camaras y sensores

- Todos los dispositives ofrecen control interactivo
y operacidn inteligente

- Costo accesible

- Funciones de videovigilancia, control de accesos,
deteccion de movimiento, intrusion, control de luces y energia

011.4632.5625

011.15.5577.CCTV (2288)
info@dvr-store.com.ar
ventas@dvr-store.com.ar
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Soluciones méviles completas

La apuesta de Hikvision para este ano

La empresa proyecta su oferta para el vertical de transporte con el objetivo de incentivar la ejecucion de

soluciones de videovigilancia integrada en vehiculos y la mejora en los sistemas orientados a la evolucion

tecnoldgica.

Simon Pei
General Manager
for South Cone LatAm

M antener la seguridad en una
ciudad no es tarea sencilla y
mas aun en aquellas en crecimiento,
como las de América Latina. Seguiin un
estudio realizado el afo pasado por
Oxford Economics, ciudades como Bue-
nos Aires, Bogotd, Rio de Janeiro y
Lima se encuentran en el ranking de
mayor crecimiento para la region. Pero,
a la par de ese desarrollo hay un pro-
gresivo incremento en la delincuencia,

soluciones de videoseguridad que
estén a la vanguardia en tecnologia y
adecuar los requerimientos a las ne-
cesidades de cada region. Por ello he-
mos desarrollado procesos reformu-
lados para abordar el problema de la
delincuencia en unidades de transporte
desde la raiz, para integrarse a las so-
luciones de seguridad ciudadana y
mejorar la sensacion de seguridad.

PROBLEMAS PUNTUALES,

SOLUCIONES ENFOCADAS

Para enfocarnos en la seguridad para
transporte publico es necesario definir
cudles son los problemas mas recu-
rrentes. Por ejemplo, el monitoreo
de los acontecimientos dentro de

toreo y andlisis en tiempo real, para
preparar las acciones de contingencia
de manera inmediata.

Estas soluciones moviles ofrecen video
en vivo, tanto del interior del vehiculo
como del exterior de los colectivos,
asi como de todo el entorno de las
unidades. Sistemas de geolocalizacién
del vehiculo a través del GPS interno
permiten conocer si esta cumpliendo
su ruta o si esta ingresando a una zona
no permitida. Y la posibilidad de activar
alarmas a través de botones de panico,
que se pueden centralizar en un Centro
de Monitoreo para mejorar el tiempo
de respuesta.

robos e inseguridad ciudadana. Y uno
de los problemas de mayor incidencia
en la region es la vigilancia y sequridad
en el transporte, tanto para los servicios
publicos como en los vehiculos de libre

los colectivos, el control derutasy
el manejo rapido de accidentes
vehiculares son algunos de los
puntos principales.

Por ello, Hikvision ofrece solu-

En el segmento de la seguridad, Buenos Aires, Bogota,
Rio de Janeiro y Lima, segun estudios recientemente
publicados, serdn las ciudades latinoamericanas de
mayor crecimiento en los préximos afnos.

transito.

Si bien se generan esfuerzos por man-
tener el orden, para esta area en parti-
cular los recursos se vuelven insufi-
cientes si no estan acompanados por
las nuevas tecnologias. Los avances
aplicados a la seguridad del transporte
cambian y mejoran constantemente
y, en laregién, hay algunos retrasos en
la aplicaciéon de nuevas politicas de se-
guridad. Como consecuencia, las ter-
minales de transporte publico pueden
convertirse en puntos calientes para
delincuentes y hacen dificil la vigilancia
de rutas o autopistas de libre transito.

Entonces, ;como hacer frente a la de-
lincuencia puntualmente enfocada? La
innovacion es la clave para poder re-
solver los nuevos retos de seguridad y
revertir las incidencias de robos, hurtos
y demds probleméticas regionales. Para
ello, las cdmaras de videovigilancia y
las soluciones de seguridad son los
aliados perfectos, ojos en el aire estra-
tégicamente posicionados para alertar
de los incidentes a tiempo real.

En Hikvision sabemos que la mejor
manera de combatir el delito es emplear
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ciones robustas e integrales pre-

paradas y disefadas para entornos

mecanicos. El equipamiento cuenta
con certificaciones antivibracion re-
queridas, protecciones eléctricas, al-
macenamiento local, comunicacion
WiFi/LTEy la mejor calidad deimagen
en video, lo que permite realizar moni-

Sin embargo, estas soluciones se pueden
volver trilladas y primarias cuando no
estan alineadas con los avances en tec-
nologia. Es ahi donde se presentan los
nuevos retos y donde se enfocan los
nuevos planteamientos de innovacion.

HIKVISION
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SOLUCION MOVIL INTELIGENTE
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1200 rostros

ZK-MB360 ID

PARA CONTROL DE ACCESOS

_ Huella Digital:‘

Comunicacion
TCP/IP, USB HOST

Eventos: 100.000
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Lector RFID
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Hikvision Mobile Surveillance Solution

Intelligent Video Management System

TECNOLOGIA MOVIL DE
VANGUARDIA AL SERVICIO DE
PROYECTOS

Las soluciones de videoseguridad de-
ben contemplar aspectos que vayan
mas alla, para adelantarse a los inci-
dentes. Por ello nuestras soluciones
moviles estdn pensadas para formar
parte de todo el ecosistema completo
de un proyecto, de forma que puedan
generarse reglas y alertas especificas
de acuerdo a los distintos requerimien-
tos de un proyecto sin las complejidades
que esto trae.

Por ello, se ha concebido el manejo
desde una sola plataforma de control
de software, iVMS 5200P, que permite
administrar y visualizar todo en una sola
consola. Este sistema permite integrar
camaras de vigilancia perimetral (como
camaras fijas, domos PTZy camaras tér-
micas) y soluciones inaldmbricas, que
incluyen médulos de la plataforma de
video mévil e incluso interactuar con la
plataforma de reconocimiento de pa-
tentes, lo que simplifica los procesos
técnicos y permite enfocarse solo en
los objetivos de seguridad.

Monitorear los equipos desde la pla-
taforma iVMS 5200P permite, asimismo,
administrar y supervisar de forma cen-
tralizada toda la solucién integral de
videoseguridad dando un mayor valor
agregado. Adicionalmente, ofrece una
mejory mas eficiente toma de decisio-
nes con una visualizacién macro de
todo el entrono.

TECNOLOGIA DE VANGUARDIA

EN SEGURIDAD CIUDADANA

Como mencionamos, es necesario
que las soluciones mdviles se integren
con los recursos dirigidos a la seguridad
ciudadana, los cuales deben ir vincula-
dos a la innovacién en tecnologia.

En ese sentido, para complementar
la vigilancia perimetral, la serie PanoVu
de Hikvision incorpora diversos sensores
en una sola cdmara, eliminando la ne-
cesidad del software de ensamblado
de videoy permitiendo una supervision
en tiempo real de 360°. Ademas, las
camaras incluyen lentes de apertura
sUper grandes DarkEye, que sumados
alatecnologia DarkFighter son capaces
de capturar imagenes color en alta re-

solucién, incluso con una minima ilu-
minacién (0.002 Lux). Estas ventajas,
aplicadas a la supervisiéon 360° propia
de las cdmaras, permiten la vigilancia
total requerida para espacios abiertos
en cualquier condicion.

Finalmente, el sistema se completa
con la solucién de videoseguridad ur-
bana que incluye cdmaras instaladas
en las calles, con equipos de la serie
bullet antivandalicas, que incluyen la
mencionada tecnologia DarkFightery
cadmaras domos PTZ.

EJEMPLOS REGIONALES APLICADOS

Este planteamiento encaja perfecta-
mente con la necesidad actual de los
municipios de Argentina, ya familiari-
zados con las soluciones LPR (lectura
de patentes vehiculares). Por ejemplo,
nuestras camaras DS-2CD4626-1ZS/P
junto a la lista de patentes con pedido

de captura en zonas fronterizas y peajes,
facilitan la deteccién de vehiculos sos-
pechosos.

A ello se suman las cdmaras en los
vehiculos policiales, a través de las
cuales se puede visualizar el recorrido
y la situacién interna en la parte trasera
del automdvil cuando se realizan las
detenciones. Ademas, los oficiales cuen-
tan con las cdmaras PVR DS-6102HLI,
camaras y grabadores portétiles, para
poder resguardar el video en casos de
allanamientos o procedimientos.

En resumen, las cdmaras de videovi-
gilancia son importantes. Sin embargo,
es necesario sumar esfuerzos para
incluir soluciones méviles completas
gue redinan los estandares de tecnologia
acordes con las nuevas tendencias. En
nuestra regién ya se estan dando los
primeros pasos, es hora de continuar
elimpulso.m
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MOLINETES

Los molinetes ZKTeco son la solucion perfecta para el control de acceso
fisico, utilizado para gran variedad de aplicaciones tales como entrada de
oficinas, instituciones publicas, bancos, aeropuertos...

Son rapidos, seguros y sencillos de utilizar. Fabricados con acero inoxidable
de la mas alta calidad confieren robustez y un bajo coste en mantenimiento.
Todos los modelos presentan tres opciones: estandar (sélo carcasa),
proximidad o sensor de huella.

Permiten ser integrados con su sistema actual de control de accesos.

151022 T52000

151200

www.zkteco-argentina.com
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DETECTORES DE METALES

ZKTeco ofrece arcos detectores de metal que cuentan

con hasta 256 niveles de sensibilidad. Gracias a sus 18

zonas de deteccion, la alarma de cada zona se prendera

dependiendo de la ubicacion del instrumento metélico.

Ademas, gracias a su pantalla LED, se puede seguir
facilmente el conteo automatico de personas, la

intensidad de la alarma o la configuracion.

Otra solucidn, son los detectores de metal de mano.
Facilmente transportables, permiten emitir una alarma
por sonido y/o vibracién. Cuentan con una bateria de
litio recargable que entra en hibernaciéon después de

un minuto de uso.
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ZKTeco Argentina S.A. | La Pampa 1534 1°A (C1428DFZ) CA.B.A.| Tel +54 11 4785-6481 | info.arg@zkteco.com @
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@ Preguntas frecuentes

;Qué es la red radial Citymesh?

Red radial mesh de Deitres

n Deitres formamos un equipo

de profesionales que orienta sus
esfuerzos en desarrollar, fabricary co-
mercializar tecnologia aplicada a la
industria de la seguridad. Instalamos
en Argentina el concepto de Redes
Radiales Mesh para comunicar eventos
de alarma. Llevamos siete afos de
trabajo continuo que se traduce en
mas de diez mil equipos CityMesh
funcionando. Configuramos redes
con miles de abonados en las em-
presas de monitoreo de alarmas mas
prestigiosas del pais, experiencia im-
prescindible para garantizar la esca-
labilidad de un sistema de comuni-
cacién radial mesh y su plataforma
de autogestion.

Nos hemos destacado por nuestra
seriedad y compromiso en la relacién
con nuestros clientes con un excelente
servicio posventa, nos avala en la ex-
celencia la certificacién de nuestros
procesos segun las normas ISO 9001.

A continuacion, un resumen de nues-
tra red, sus posibilidades y beneficios.

- ;Qué es la Red Radial Mesh City-
Mesh de Deitres?

Es un sistema Radial IP Mesh para
comunicar eventos de alarma que
integra la plataforma gratuita Domo
y los comunicadores inaldmbricos
CityMesh. La red generada es de alta
seguridad, con multiples vinculos y
caminos disponibles para garantizar
la recepcion del evento de alarma a
la central de monitoreo.

- ;Por qué implementar una red de
estas caracteristicas?

Laimplementacién de una red radial
mesh CityMesh trae aparejado una
serie de beneficios a corto plazo, per-
mite bajar costos operativos y brindar
un mejor servicio. A mediano y largo
plazo, ofrece ventajas estratégicas,
simple instalacion del equipo, dismi-
nucion de servicios técnicos, fideli-
zacién de clientes (el equipo es in-

transferible) y un mejor servicio sin ma-
yores costos.

Por otro lado, mediante los CityMesh
instalados se forma una red inaldambrica
propietaria que le permitira brindar pa-
ralelamente otros servicios. Por su con-
figuracion, CityMesh es altamente es-
calable, inversamente a las redes radiales
clasicas que sufren graves inconvenientes
al momento de crecer. Nuestra red,
cuando se le integra un nuevo comu-
nicador, utiliza los recursos de la red
pero a su vez le aporta los propios, po-
tenciando y mejorando su capacidad
de cobertura y comunicacion.

- iCudl es la inversion inicial para im-
plementar y escalar CityMesh?

Implementarla no requiere de inver-
siones iniciales ni genera costos opera-
tivos, asi como ningun tipo de estructura,
receptoras, repetidoras, antenas ni torres
para conformar la red. La red mesh tra-
baja en Spread Spectrum con potencia
y frecuencias no licenciadas, la plata-
forma cloud de servicios técnicos Domo
es totalmente gratuita y no necesita
mantenimiento por parte de la central
de monitoreo.

- {Cémo funciona el comunicador
radial IP CityMesh?

Es mucho mas que un simple comu-
nicador, cada equipo instalado potencia
y expande la red. Es un transceptor in-
teligente, plug & play e inaldmbrico
que reune tecnologias RF, 3G y LAN,
vinculando a los abonados entre si y
construyendo la red radial mesh. Esto
genera, a su vez, multiples vinculos y
caminos alternativos disponibles para
garantizar la comunicacién del evento
de alarma. El sistema es compatible
con todos los paneles de alarma y soft-
ware del mercado.

El transceptor que resuelve la etapa
radial mesh fue desarrollado pory para
Deitres a partir de la transferencia de
tecnologia de Atmel, lider mundial en
innovacién dentro del entorno de dis-

positivos radiales embebidos. Este aporte
tecnoldgico garantiza que Deitres trabaje
con tecnologia de clase mundial, estable
y completamente desarrollada. /EI re-
sultado? Un equipo sin bugs.

Al instalar el comunicador CityMesh,
el abonado pasa a disponer de todos
los atributos de la red mesh con multiples
vinculos de comunicacién RF, LAN, 3G
y multiples caminos alternativos, al estar
todos los dispositivos vinculados entre
si conformando la red mesh, asegura
la llegada del evento de alarma a la
central de monitoreo. Cada equipo fun-
ciona como un repetidor inteligente
dentro de la red, permitiendo una ex-
pansion natural del drea de cobertura
sin necesidad de altura.

- ;Qué aplicacién tiene y cdmo opera
la Plataforma Domo?

Domo es la plataforma de autogestion
desarrollada por Deitres para operar y
administrar su Red Radial Mesh City-
Mesh, permitiendo un total control de
manera remota. Es una plataforma téc-
nica de servicios para uso exclusivo de
la central de monitoreo, con costo cero
de puesta en marcha y operativos. La
plataforma es optativa, gratuita, no blo-
queante y sélida. Puede ser cloud o re-
sidir en los servidores de la empresa de
monitoreo, permitiendo total indepen-
dencia de terceros.

Domo es un software online que no
requiere ningun tipo de instalacion, ya
que su interfaz es web. Consta de una
base con capacidad para manejar mi-
llones de datos, se encuentra alojada
en un servidor dedicado, con sus res-
pectivos backups contratados por Dei-
tres. Se recurrié a este tipo de interfaz
para permitir acceso desde cualquier
punto a través de cualquier PC, note-
book, tablet o celular.

- ¢La red CityMesh tiene limites geo-
gréficos en su expansion?

No, no tiene limite geografico. La
bajada de la informacion via IP, por red
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De los Creadores de la Tecnologia Mesh, llega Ia nueva familia
de comunicadores inalambricos para paneles de alarma.

% v Mas de 10.000 Mesh instalados.
o ol v Poderosa plataforma online gratuita.
s v Aumente calidad y disminuya sus costos.

v Familia CityMesh 7.0

Tipos de Comunicacion:
Mesh

GPRS / 3G

Ethernet
Mesh - GPRS / 3G

Mesh - Ethernet @

e NS X

Mesh - 3G - Ethernet

Funciones:

De”
e Contact Dy 4+2 tes @

e Bus de Datos

:Deitres
San Luis 4580 5°1° | Tel. (+54 223) 495 2500 | 495 0191

www.deitres.com.ar | info@deitres.com.ar
Mar del Plata - Buenos Aires - Argentina
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@ Preguntas frecuentes

LAN o 3G permite hacer llegar ala cen-
tral de monitoreo los eventos de las
multiples mini redes ubicadas en los
distintos puntos del territorio que abar-
camos o proyectamos abarcar. Permite
proyectos de concentracién de redes
Citymesh en una sola central de mo-
nitoreo e implementarlas en distintas
ciudades sin importar su topologia.

- {Qué sucede con la red frente a los
cambios de tecnologia como GSM, por
ejemplo?

Como no tiene obsolescencia, el sis-
tema permite configurar una red a fu-
turo. El sistema estd integrado en el
95% por equipos radiales y como ma-
ximo 5% de equipos con tecnologia
GSM. Al momento de un cambio tec-
nolégico, solo seran pocos equipos los
que haya que adecuar. Esta previsto
un sencillo upgrade a nuevas tecnolo-
gias GSM con un simple cambio de
médulo 3G a 4G o 5G. CityMesh le
permitird asumir futuras tecnologias
sin perder su inversion.

- {Por qué CityMesh reduce sensible-
mente los costos operativos?

Los sistemas radiales se caracterizan
por su alto costo operativo, Citymesh

MONITOREO MAYORISTA

permite operar con un sistema radial

mesh a muy bajo costo operativo.

Entre sus beneficios se encuentran:

- Configuracion inicial automatica e
inteligente.

- Alta de cuentas plug & play facilitando
la tarea del operador de monitoreo.

+ Acceso remoto al teclado y up/down-
loading de los paneles de alarma
mas difundidos en nuestro mercado
desde el teclado virtual en Domo.

« Actualizacién remota del firmware
(OTAP) desde la plataforma Domo.

- Baja del 95% de sus costos de co-
municacion GSM. Todos los comu-
nicadores se vinculan via RF y com-
parten los recursos de la red Citymesh,
permitiendo el uso de solo un co-
municador GSM con hasta doscientos
equipos, con la consecuente reduc-
cién de abonos.

- Utiliza frecuencias libres, evitando li-
cencias y los abonos periédicos que
estas implican.

- Lainstalacién es interior, evitando el
cableado.

« Elequipo es IP66 de origen, evitando
costos adicionales para excepcionales
instalaciones en exterior.

- Soporte en tiempo real. La plataforma
online, optativa y gratuita, Domo

brinda soporte a los productos Dei-
tres, permitiendo gestionar su red
mesh, para evitar servicios innece-
sarios.

- Por ultimo, jcémo garantiza City-
Mesh la comunicacién del evento de
alarma?

Esta red fue disefiada para soportar
servicios de datos de manera flexible
y fiable. Es multi-redundante de alta
disponibilidad, se autoprotege y re-
cupera interrupciones o caidas de
forma automatica en un corto plazo
de tiempo. Ademads, posee recursos
propios, multiples frecuencias y vin-
culos de comunicacién independien-
tes, un gran nimero de caminos para
hacer llegar el evento a la central de
monitoreo, garantizando la alta dis-
ponibilidad del sistema Citymesh.

Al momento de requerir atencion
técnica, el usuario trabajard con un
experto de Deitres.

La plataforma Domo es, por sus ca-
racteristicas y arquitectura, absoluta-
mente segura, en el caso de una caida
no bloqueard la comunicacion de la
central con sus abonados, garantizando
asi que los eventos de alarma lleguen
al software de monitoreo. m

MONITOREO DOMICILIARIO Y RASTREO SATELITAL

TARIFA PLANA
COBERTURA NACIONAL

ALESAT
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IMPORTADOR Y DISTRIBUIDOR

INTRUSION | CCTV | RASTREADORES SATELITALES | ACCESORIOS

BOTON PANICO Y ANTIENTRADERA
C/ SMARTPHONE

[ ]
L]
L ]
L ]

También podés ser nuestro representante
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* DVR para la vigilancia

disenado para NG

» 10TBde video en HD

videovigilanCia e

Y
CAPACIDAD: 10TB | 8TB | 6TB | 4TB | 3TB | 2TB | 1TB

e
El SkyHawk ayuda a minimizar la pérdida - T
de cuadros y el tiempo de inactividad con § Av. Rivadavia 8617 - C.A.B.A.
un Indice de carga de trabajo 3 veces 7 (011) 4674-6666
A mayor que la de los discos para computadoras y Wmesegundadmm
de escritorio, con un soporte de hasta -
64 camaras de alta definicion.

4 IP MEGAPIXEL CCTVHD - CVI- AHD BIOMETRIA CERRADURAS ELECTRONICAS CONTROL DE ACCESOS INCENDIO ALARMAS
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NUEVO
LANZAMIENTO

CONECTIVIDAD HOGAR AUTOMATIZACION DEL SEGURIDAD CON
SERENITY INALAMBRICO HOGAR VERIFICACION VISUAL
App para 32 zonas inalambricas Control de sistemas Solucién avanzada para
dispositivos moviles. de doble via, de aire acondicionado, transmision de alarmay
Monitoreo y control rapida instalacién luces, cortinas, puertas verificacion visual CMS
permanente con back sin riesgos de de garage. ﬁ?;;g‘?‘;fﬁ;},%pé}fsa
up en la nube. inhibiciones. Simulacién de existencia.

La Serenity es un sistema de alarma disefiada para lucir en su pared como
una pieza de arte.

P Serenity es un sistema para cualquier tipo de aplicacion residencial a
> . [ traves de cualquier via de comunicacion que elija.

Conectividad con la web basada en cloud y aplicacién movil, GSM/GPRS,

‘I‘

[
. =

TCP-IP, PSTN.
Con las soluciones integrales de Serenity, su casa esta ahora a salvo,

= confortable y con la posibilidad del manejo remoto desde cualquier lugar,
| Facil de usar: Teclado touch, RFID, Guia de voz

FACILIDADES DE PAGO
PAGO CON CHEQUES CONTRA ENTREGA DE VALORES
0/30/60/90/120/150

Mow W oxconrro @JHUA ar>® SIEMENS HIKVISION Zuse~ Y

TEL: 5091-6500 / PEPIRI 758, PARQUE PATRICIOS CABA
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= FW2 INDOOR PIR CAMARA

.. /Two Way Wireless Indoor Pir Camera Detector

El FW2-PIRCAM Indoor es un detector de movimiento con una cdmara de
color CMOS de alta calidad incorporada que proporciona la solucion

im perfecta para la verificacion de alarmas visuales de sus instalaciones.
Cuando su panel de control estd armado vy el sensor PIR detecta movimien-
to, el detector envia una alerta y transmite una imagen al CMS o a su
teléfono maovil (a través de la aplicacion CrowCloudConnect ™).

Ahora, Crow Cloud ™ puede ayudarle a
administrar su sistema de seguridad vy
domdtica de una manera segura,
confiable y accesible. Puede disfrutar
de la aplicacién Serenity Connect de
facil uso (disponible Android - Google
Play Store) para manejar el panel de
alarma de Serenity y domodtica en
cualquier lugar donde tengas conexion
a Internet. El Crow Cloud ™ se basa en
la tecnologia Microsoft Azure.

FW2 OUTDOOR PIR CAMARA

/Two Way Wireless Outdoor Pir Camera

El FW2-PIR CAM Outdoor es un detector de movimiento inaldambrico de
dos vias con una cdmara de color CMOS de alta calidad incorporada y una
avanzada tecnologia VMD para una verificacion visual externa fiable. En
caso de un evento de intrusion, o por demanda del propietario, el FW2-PIR
CAM envia una alerta y transmite una secuencia de imagenes al panel de
control de Serenity ™ a través de TCP / IP o GPRS a la estacién de monitoreo
o a su teléfono maévil (a través de CrowCloud Connect ™ aplicacién movil).

FW2-EDS3000AM

/Two Way Wireless Double PIR and Anti-Masking Outdoor Detector

Dual Quad Element Pyro Sensor, Anti-Masking, Patron de deteccidn de
cobertura de 90 ° ajustable dentro de 180 °, Carcasa de policarbonato
resistente, Electrénica sellada vy optica, Compensacion automatica de
temperatura, Niveles de sensibilidad seleccionables por el usuario, Filtrado
superior contra el sol y la luz blanca, Hasta 55 kg de inmunidad para masco-
tas, Clasificacion IP5S, Disponible en 868MHz o 916MHz

FW2 NEO CURTAIN DETECTOR —

/Two Way Wireless Curtain Detector

FW2-NEC-CRT es la solucion definitiva para proteger las paredes, ventanas
y puertas de vidrio mediante la creacion de una dptica de espejo que
bloquea el patrén de la cortina con una cobertura seleccionable por el
usuario de 4-6m o 6-8m.

FW2-NEO-CRT es un detector PIR inaldmbrico de dos vias, completamente
supervisado, que incluye el avanzado protocolo Freewave2 ™ Two Way para
un funcionamiento seguro y confiable del sistema.

g, FW2=-SMKH

\ /2 Way Wireless Smoke & Heat Detector

bateria de mas de 5 afios.

FW2-MAG

/Two Way Wireless Door / Window Contacts

Contacto magnético de la puerta o de la ventana, Disponible en 868 MHz o
916,5 MHz, Bateria de litio, Hasta 5 afos de vida, Terminales de entrada de
tornillo, Panel de control Serenity ™ configurable por aire.

Detector de Humo / Calor Inaldmbrico, Comunicaciones de 2 vias.
Disponible en 868Mhz o 916Mhz, Bateria CR123A accionada, Duracién de la

TECLADOS

ireless | .
LCD ;-
Keypad | :t‘k
with RFID | S50

_ e
/for Serenity e

El teclado FW2-LCD es un teclado inalambrico bidirec-
cional con lector de etiquetas RFID de proximidad
incorporado, pantalla LCD y teclado numérico.

Facil y amigable manejo del sistema de seguridad,
Pantalla grafica LCD, Botones integrados de emergen-
cia: Médico, Fuego, Policia, Disefio ergonémico para uso
manual o montaje en pared, 5 afios de bateria.

Two Way
Wireless
icon
Keypad
with RFID

/for Serenity

El teclado FW2-Icon es un teclado inaldmbrico bidirec-
cional con lector de etiquetas RFID de proximidad
incorporado y teclado numérico

Facil y amigable manejo del sistema de seguridad,
Botén de pénico integrado, Disefic ergondmico para
uso manual o montaje en pared, 5 afios de bateria.

TEL: 5091-6500 / PEPIRI 758, PARQUE PATRICIOS CABA

WWW.STARXSECURITY.COM.AR

VENTAS@STARX.COM.AR
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CROW

RUNNER

PANEL DE CONTROL DE ALARMA
de 4-8 Zonas, y de 8 a 16 zonas.

Monitoreable contact ID.SIA, 4+2y formato domeéstico.

Hasta 100 usuarios. 80 Botones inalambricos. Menu rodante para
rapida programacion. Soluciones cableadas e hibridas.

Auto Armado/Desarmado y activacion de salidas. Opcion de retorno
de llamada. Capacidad de control de acceso con lectoras de proximi-
dad. Disenado para cumplir con EN-50131. Facil instalacion.

Soporta todos los Accesorios FreeWave
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TECNOLOGIA DE IMAGEN QUAD CON INMUNIDAD A MASCOTAS

La nueva linea de detectores Swan usa lentes épticos especialmente disenados con un Unico sensor de
elemento Quad y la nueva electronica basada en ASIC. La unidad tiene una avanzada inmunidad a
mascotas que puede virtualmente eliminar las falsas alarmas causadas por pequenos animales y masco-
tas de hasta 25Kg (55 Lbs) de peso.
AGUDA DETECCION Y ESTABILIDAD EXCEPCIONAL
Los detectores Swan proveen niveles de desempeno de captura sin precedentes, inmunidad a la luz
visible y los transientes eléctricos con estabilidad excepcional para toda aplicacion de seguridad.

Ty

SWANQUAD

Sensor infarrojo DIGITAL
Patrén de deteccion: 18 x18
mts. Inmunidad a mascotas
hasta 25 Kg. Compensacion
de temperatura. Disefio
compacto apto para
aplicaciones domiciliarias.
Contador de pulsos variable

1-2 y 3. Ajuste de sensibilidad.

Inmunidad ambiental.

SWAN1000

Detector Microondas e
infrarojo pasivo.
Procesamiento de senal de
microondas digital. Ajuste
de sensibilidad de Piry
Microondas. Compensacion
bidireccional de
temperatura. Antimascotas
hata 25 Kg.

FW-SWAN

Pir inalambrico /
Frecuencia de trabajo: 868
Mhz. Electréonica basada
en tecnologia ASIC.
Alimentado con bateria
lithium, duraciéon 4
anos.Excelente rango de
cobertura, hasta 15 mts.
Alcance efectivo 700 mts

GENIUS

Detector de movimiento de
doble elemento dual. Sistema
optico “Dual Doble” para vision
tridimensional y facil
diferenciacién entre animales
pequenos y verdaderos
intrusos. Avanzada electrénica
basada en ASIC para una
maxima exactitud y fiabilidad.
Compensacion automatica de
temperatura. Alta inmunidad a
RF y EM. Adaptada para
instalaciones en ambientes
hostiles

TEL: 5091-6500 / PEPIRI 758, PARQUE PATRICIOS CABA
WWW.STARXSECURITY.COM.AR

VENTAS@STARX.COM.AR
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DETALLES TECNICOS:

Electrolito absorbido - Libres de mantenimiento

MODELOS:
12V 0.8 Ah 12V75 Ah 12V 24 Ah
12V 1.3 Ah 12V 9 Ah 12V 40 Ah
12V 2.3 Ah 12V 12 Ah 12V 65 Ah
T AvEAN TV AT Y B0 70 5.5 AN

EMBARCACIONES MOVILIDAD INCENDIOS ILUMINACION UPS BANCOS

FACILIDADES DE PAGCO
PAGO CON CHEQUES CONTRAENTREGA DE VALORES
0/30/60/90/120/150

ASENWARE
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#/ Respuesta directa

;Como sera el 2017 para el sector?

Renovadas expectativas en la industria

A un afio del nuevo rumbo econémico y tras un 2016 que no mostré cambios significativos, la industria

de la seguridad electrénica se prepara para afrontar nuevos desafios, tanto desde lo comercial como

desde lo tecnolégico. La opinidn de los protagonistas.

Como en anos anteriores, Revista

C Negocios de Seguridad se pro-

puso, a través de la voz de los prota-
gonistas, conocer las tendencias tec-
nolégicas y comerciales del periodo y
cudles son las expectativas de cara a
los préximos meses.

En esta ocasion, se formularon las si-
guientes preguntas:

1) §Qué proyectos tiene para SU EM-
PRESA en este ano?

2) ;{Qué expectativas tiene para EL
SECTOR de la seguridad en 20177

Asimismo, se incluyé una tercera op-
cién para comentarios adicionales.

A modo de resumen: casi la totalidad
delos consultados coincidieron en resaltar
que 2016 fue un afno de preparaciéon y
2017 sera el delinicio de larecuperacion,
y todas las empresas anuncian presen-
taciones de nuevos productos y nuevas
y mejores formas de capacitacion. Desde
el punto de vista del mercado, la opinion
es unanime: serd un ano de crecimiento

82>

y consolidacion de laindustria, que apos-
tara a nuevas tecnologias para ofrecera
los usuarios dispositivos cada vez mas
sencillos y conectados.

A continuacién, la palabra de cada
uno de los protagonistas de nuestro
mercado quienes, a través de su labor
diaria, palpany sienten lo que deparara
los préximos meses.

| Adrian Fabbro
(=) Gerencia Comercial

TEMAS. DE SEGURIDAP
S

1) Este ano vamos a presentar nuevos
productos, entre ellos el automatizador
de portones corredizos trifasicos. Tam-
bién estaremos ofreciendo nuevos
cierra puertas hidraulicos y ruedas para
portones. Desde el nuevo sitio web,
nuestros clientes podran acceder a los
tutoriales de todos los productos y
comprar en forma online.

También ofreceremos cursos de ca-
pacitacién en automatizaciéon de por-
tones y estrategias de ventas, donde
mostraremos los nuevos productos.

2) Las expectativas para el sector de
seguridad son excelentes, ya que vamos
ainvertir en generar mas distribuidores
y presentar nuevos productos. También
estaremos abriendo, en marzo, un nue-
vo showroom junto al actual, donde
se expondran todos los productos de
bosque y jardin.

\ LASTDI‘-i\ Juan Hamparsomian

= Presidente

1) Este afio tenemos proyectado volver
con los cursos de capacitacion, tal cual
lo hicimos el afio pasado, aunque vamos
aincorporar cursos sobre comunicaciéon
e imagen y marketing. Como lanza-
miento, vamos a ofrecer un control re-


http://www.360sistemasdeseguridad.com/
http://www.alastornet.com.ar/

PowerSeries

ne y De Tyco Security Products

Invierta en el futuro de su negocio
con PowerSeries NEO Version 1.2

El sistema de seguridad hibrido mas adaptable
que genera resultados excepcionales
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¥/ Respuesta directa

moto de mil metros de alcancey nos re-
servamos una sorpresa del nuevo trans-
misor ECO, al cual le cambiamos el for-
matoy “algo mas”.

2) Creo que el sector va a seguir cre-
ciendo, principalmente para el interior
del pais ya que, lamentablemente, la
inseguridad viene creciendo en forma
constante y sostenida. Dej6 de ser un
fendmeno de los portefios y bonae-
renses, para ser parte de todo el pais.

Santiago Gomez Gingele
= Departamento comercial

1) Entre los mas inmediatos, en abril
estaremos presentando al mercado
dos nuevos productos: el energizador
domiciliario PowerShock Home vy el
cable sensor para deteccién de intrusion
PMS Sens.

2) En cuanto a las expectativas para
2017 se presentan muy buenas, ya que
en estos primeros meses nuestra em-
presa retomo los niveles de actividad
comercial que se habian perdido en el
ultimo tramo de 2016.

/ /A N Diego Madeo
Kw"n§9\ Gerente de Ventas & Marketing

w para Latinoamérica

1) Sobre el continuo desarrollo que
posee la empresa en los Ultimos afos,
estamos preparando nuevos lanza-
mientos como el detector de exterior,
un detector de interior digital y un re-
ceptor universal para nuestra tecnologia
inaldmbrica. La familia IR-1000 de de-
tectores exteriores posee dos versiones,
una cableada y otra inaldmbrica, cree-
mos que esta Ultima tendrd muy buena
repercusion en el mercado debido a la
eficacia de nuestro sistema inaldmbirico.
El sistema basado en tecnologia 2-way
Wireless System® permite largos alcan-
cesy buena penetracién en condiciones
dificiles para la radiofrecuencia. Por
otro lado el nuevo IR-800 (detector de
interior) utiliza una nueva tecnologia
de microprocesador que posibilita la
reduccién del costo de fabricacion, de-
bido a que utiliza menos componentes
y en consecuencia se reducen asi las
falsas alarmas.

Finalmente, el receptor universal ten-
dra dos canales y permitira la utilizacion
de la tecnologia inaldmbrica de Alonso
en cualquier marca de panel de alarma.
Ademads,continuamos por tercer ano
consecutivo la inscripcion de técnicos
certificados al programa de certificacion
Alonso.

<84 >

Por ultimo, relanzaremos Trinergia,
en base a una serie de eventos que se
llevaran a cabo en Argentina y paises
de Latinoamérica, proyecto que lleva-
mos delante Alonso Alarmas, DX-Control
y SoftGuard.

2) En los ultimos tres meses de 2016
el pais presentd una leve mejoria res-
pecto al consumo de paneles. Creemos
fuertemente que esta tendencia no se
revertira e ira creciendo acompanando
la reactivacion del sector.

Sin dudas el sector de alarmas presenta
un cambio, hoy estamos viviendo la
trasformacion del servicio de monitoreo,
debido a que las preferencias del publico
final van cambiando en funcion de lo
que hoy la tecnologia IP puede ofrecer.
Los clientes exigen mas y mejor servicio
y lamentablemente muchas empresas
no se adecuan a este requerimiento y
en consecuencia, ganan terreno fuer-
temente los instaladores particulares,
que buscan instalar soluciones moder-
nasy asi“atacan”un segmento de mer-
cado que es descuidado o simplemente
un abono de monitoreo no se adecua
para su presupuesto.

. José Vizzone

LR ‘
ka I s ! Socio gerente

1) Continuando con el espiritu de re-
novacién y modernizacién, ya iniciado
con el traslado a su nueva y moderna
sede en Villa Martelli, Alse presentara
este aflo una completa y renovada
linea de productos para la automati-
zacion de portones. Los mismos con-
tardn con un diseio mas moderno y
atractivo e incorporaran la tecnologia
Inverter para su funcionamiento, ten-
dran mayor potencia, vida util y con-
sumirdn menos energia que los equipos
tradicionales. De este modo, ALSE se
ubicard a la vanguardia en lo que a
este tipo de sistemas se refiere.

2) Somos optimistas, ya que consi-
deramos que el crecimiento en la acti-
vidad econémica que se vislumbra nos
permitira replantear nuestros objetivos
y evaluar el potencial que el mercado
externo nos ofrece.

x‘ Pablo Bernad
! Gerencia de marketing

aSEC”

1) Entre nuestros principales objetivos
esta la capacitacion de nuestros clientes,
por lo que realizaremos eventos enfo-
cados en los sistemas de incendio y vi-
deovigilancia que comercializamos. Por

otra parte, estamos trabajando para
expandir nuestra drea comercial y téc-
nica para fortalecer nuestros servicios
y presentaremos nuevas lineas de pro-
ductos en el area de CCTV.

2) Sin dudas, después de un 2016 de
incertidumbre, este serda un periodo
en el que el segmento de la seguridad
seguira creciendo.

N

Miguel Angel Novoa

- DAnicor ;
Gerente comercial

1) Esta dentro de nuestros objetivos
incrementar la provision de nuestro
“producto estrella”: el cable UTP para
exterior en sus versiones cony sin por-
tante como asi también el UTP interior.
Ambos, en su relacion costo-beneficio,
estan a la altura de las mejores marcas
del mercado.

2) Sin dudas el sector seguira cre-
ciendo.

3) Como antes, insisto en el mismo
concepto respecto a la calidad de los
productos, invitando a los responsables
de las empresas que consumen nuestros
cables a que se tomen un poco de
tiempo y realicen un ejercicio verifi-
cando la relacién costo-beneficio entre
el uso de un producto de buena calidad
y otro de dudosa calidad mas barato.
Van a comprobar que tal como lo dice
el refran“lo barato sale caro”.

//h\
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/ .
f .BICKNCH.DGT Guillermo Da G.raca
Gerente comercial

1) Siguiendo con nuestra amplia ex-
periencia en productos de control de
rondas de la marca Ladwell, hemos in-
corporado la representacién de lamarca
EBS, que posee un sofisticado equipo
de control de rondas online, Active
Track, con muchisimas mas prestaciones
para la empresa de seguridad, entre
las que se incluyen botén de panico y
posicionamiento GPS.

2) Entendemos que en este ano las
empresas tienen que retomar la inversion
en seguridad tanto por renovacién de
tecnologia como por nuevos clientes.

'\ Federico Ballabriga
Director de Bagui S.A.

1) Este aio esperamos ampliar nuestra
gama de DVRs y expandirnos a través
de una nueva marca, mundialmente
reconocida aunque actualmente no
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- 60 FPS - GIGABIT ETHERNET PORT _

P DISTRIBUIDOR OFICIAL
VIDEO VIGILANCIA IP - AHD - CCTV

CONTROL DE ACCESO - INTRUSION © SELNET
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Big Dipper

MASTER DISTRIBUTOR @ hua

PORTEROS IP INTELIGENTES

Apertura remota de puertas, camaras
incorporadas, Snapshoot, grabacion de
mensajes de video, soporta tarjetas Milfare

UNIDAD EXTERIOR

VT01210B-X/W
®

« Portero multivivienda

« Terminacion en cristal-negro
« Apertura por clave o card ID
« Apto para intemperie IP65

VTO2000A T e

VTO01210C-X A

a
-LED
T

« Portero multivivienda 2335
« Terminacién en acero inoxidable Sast
- Apertura por clave o Card ID ]
- Antivandalico y apto intemperie

VT06100C = |

« Portero de vivienda simple
« Enlace con aplicacion DMSS

para atencion y apertura remota

PANEL INTERIOR

32 @ |
0 « Portero de vivienda simple ——

« Apertura por Card ID
- Enlace con aplicaciéon DMSS

para atencion y apertura remota

VTH1660CH

+ Panel interno de 10"

- Se conecta con hasta 24 cdma
IP y 8 sensores de alarma

« Comunicacion con portero

o entre otras pantallas internas

VTH1520A -

« Panel interno de 7' ‘ !

ras « Se conecta con hasta 24

i

camaras IP y 8 sensores de alarma
- Comunicacién con portero
o entre otras pantallas internas

info@bigdipper.com.ar - www.bigdipper.com.ar - (011) 4481-9475 / 3221 - 8153
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Cdad. UNIVERSITARIA

PTE. ALSINA

VIDEO VIGILANCIA MOVIL PARA

TRANSPORTE PUBLICO

DVR MOVIL TRIBRIDO 4G
- Soporta HDCVI/IP/Analégico

- Supercapacitor incorporado

- Grabacion HD y FULL HD

- 3G, 4G, Wifi, GPS, Alarmas

- Acelerémetro: deteccion y reporte de choque
- Envio de alertas por SMS

CAMARAS MOVILES

4¢h PoE

NVR MOVIL PoE 4G
- Supercapacitor incorporado

- Grabacion HD y FULL HD

- Input: 4 puertos PoE para cdmaras IP

- 3G, 4G, WiFi, GPS, Alarmas

- Acelerémetro: deteccién y reporte de choque
- Envio de alertas por SMS

Todos los equipos se anuncian en lared como  Onvis

HAC-HDW1220G-M HAC-HDBW2220F-M

. .

=

HDCVI 2Mpx, Audio HDCVI 2.4Mpx, Audio

SERVIDORES

IPC-HDBW4431F-M MPT300 - Terminal Movil HD

o

IP 4Mpx H.265+, WDR120db
Video Analitico, Audio

H.264, 25fps@1080p, Wi-Fi - 4G, SD
GPS, Bluetooth, Fingerprint,Touchscreen

« DSS4004:

- Admite hasta 200 méviles / 500 canales

- Hasta 5000 cuentas & 500 usuarios online
- Soporta Google y Raster Map

« DSS7016:

- Admite hasta 500 moviles / 2000 canales

- Hasta 10000 cuentas & 1000 usuarios online
- Soporta Google y Raster Map

info@bigdipper.com.ar - www.bigdipper.com.ar - (011) 4481-9475 / 3221 - 8153



www.bigdipper.com.ar
www.bigdipper.com.ar

#" Respuesta directa |

activa en Argentina, a fin de posicionarnos
en el sector de CCTV profesional, segmento
que aun no hemos cubierto completa-
mente. Al mismo tiempo, mantendremos
y expandiremos el desarrollo de sistemas
de inaldmbricos y autéonomos, ya que
creemos que las nuevas tecnologias fo-
mentan y facilitan ese tipo de elementos,
reemplazando cada vez mds a las cono-
cidas empresas de monitoreo.

2) El 2016 fue de recomposicién y re-
organizacién para Bagui, por lo que es-
peramos este 2017 comenzar a recoger
los frutos de ese trabajo. El aflo pasado
los precios de los productos cayeron a
precios insospechados en el 2015, aunque
confiamos en que tenderan a normali-
zarse e incluso algunos con leves subas,
principalmente a causa del incremento
a nivel global en los precios de metales
y plasticos.

/bc \‘ Maria Beatriz Cattaneo
\ ' Gerente

1) Continuaremos con los nuevos en-
foques de HID para soluciones de control
de accesos, que incluyen la portabilidad
de la tarjeta en celulares "Mobile", la
linea EDGE Evo para puertas con uno o
dos lectores y estaremos presentando
un software de integracion para los mis-
mos y las lineas EDGE Host pensada es-
pecificamente para desarrolladores. Con
Bosch, en tanto, trabajamos para mejorar
los precios y ofertas, sumando las lineas
de audio, que préximamente presenta-
remos oficialmente.

A partir de marzo, gracias la apertura
de una nueva sucursal en la zona norte
de Buenos Aires, vamos a comenzar la
distribucion de los productos para vi-
deovigilancia de Hikvision y sumaremos
un departamento de proyectos, con el
que podremos acompanar de manera
mas efectiva a nuestros clientes.

2) Por el momento las expectativas
para este aflo son buenas y creemos
que el crecimiento del sector serd mo-
derado, ya que se trata de un mercado
con mucha variedad de productos y tec-
nologias . En nuestro caso pensamos en
invertir, lo cual es un sintoma de esas
buenas expectativas.

ég Dipper

1) Para este afio, en lo que compete a
capacitaciones y actualizaciones, tenemos
programada una serie de roadshows
por todo el pais de la mano de nuestros
distribuidores. Adicionalmente, vamos
a realizar webinars todas las semanas
para que los clientes puedan estar ca-
pacitados en las ultimas tendencias de
la seguridad electronica. Respecto a lan-
zamiento de productos, sumamos a
nuestra cartera de productos los discos
Seagate con garantia local. Por otro lado
estamos un paso adelante con todos
los lanzamientos de Dahua en el pais.
Ademas, sigue creciendo la familia de
Cygnus Electronics con novedades que
serdn muy tentadoras para el gremio.

2)EI2017 esun aio en el que tenemos
grandes expectativas de crecimiento
para el sector, tanto por la creciente de-
manda como por la experiencia ganada
sobre las nuevas reglas del juego que
planteé el 2016.

\\
r alocnna Norberto Chaquer
-~ ' Gerente comercial

\

AN

Pamela Carrizo
Responsable de Marketing

1) Este serd un aio de grandes cambios
para nuestra empresa, que incluyen nue-
vaimagen corporativa y nuevo sitio web.
Estamos proximos a estrenar nueva sede,
que contara con amplia capacidad de
expansion hacia las nuevas unidades de
negocios proyectadas para este 2017.
Este lugar cuenta con un amplio show-
room de productos y salas de capacita-
cién para nuestros distribuidores y clientes
como asi también la posibilidad de me-
jorar notablemente todos nuestros pro-
cedimientos internos y externos, lo cual
nos permite obtenery ofrecer un mayor
valor agregado de todos nuestros pro-
ductos y soluciones frente a un mercado
cada vez mas competitivo.

2) Creo que las expectativas del sector
son alentadoras y con proyeccion de un
crecimiento importante respecto de
2016, el cual fue un ano con incerti-
dumbres dentro del marco econémico

TiC

> Servicios de seguridad electrénica e informdtica | info@t3tic.com.ar | www.t3tic.com.ar

y de produccién. Segun los indicadores,
2017 serd un afno estable y con grandes
probabilidades de que la economia
crezcay donde las expectativas mas op-
timistas podrian lograr que el gasto de
inversion privada se recupere con res-
pecto a 2016.

EAN

\

\‘ Juan Carlos Bisang
' Gerente

\QGENIERV

1) Estamos en constante desarrollo de
productos para nuestro sector, tendientes
amantenernos actualizados con las nue-
vas tecnologias. Lanzamos una central
para portones que reconoce diferentes
tipos de controles remotos a la vez y
agregamos a nuestra linea varios modelos
de placas, que cubren practicamente
todas las necesidades del instalador.

2) Esimposible para nosotros hacer pre-
dicciones, pero siempre optamos por el
desarrollo de productos nuevos, desarrollo
y fortalecimiento de canales de venta,
solida posventa y calidad superior. Para
ello hicimos en 2016 importantes inver-
siones en maquinarias, incorporamos una
nueva Pick & Place y un nuevo horno de
soldado por ola hueca, un nuevo horno
de refusién y elementos para control de
calidad.En el 2017 comenzamos la cons-
trucciéon de una nueva planta industrial y
seguimos fabricando productos en Ar-
gentina, para el pais y para exportar.

—

/

" byko

Diego Cacicolato
Gerente

1) Tenemos previsto dentro del plan
de negocios de este aflo ampliar el ca-
lendario de ferias y eventos internacio-
nales. Asi, Bykom tendra presencia en
exposiciones de Las Vegas, Ciudad de
México, Bogota, Managua, Quito y San-
tiago de Chile. También participara de
eventos en la Ciudad de Buenos Aires,
el norte argentino, Santa Cruz de la Sierra
(Bolivia), Miami (Estados Unidos) y Mon-
tevideo (Uruguay), entre otras.

Somos una empresa argentina que
apuesta al mercado que nos vio nacer,
por lo cual hemos desarrollado en forma

> CCTV

> Alarmas

> Control de accesos

> Telefonia IP

> Cableado estrecturado

< 88 >
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S SMART PIXEL

Camaras CCTV 4 EN 1 (HDCVI + AHD + HD-TVI + ANALOG)

CYGNUS XVR

De DVR a NVR en un clic!
Soporta HD-CVI + AHD + ANALOG + IP

owered by

a2 hua =

TECHNOLOGY

CYGNUS XVR

Descubri estas innovadoras lineas de productos en

RADIOMOESTE

Radio Oeste / Radioset SA www.radio-oeste.com.ar
Telefax 4641-3009 / 3454 Seguinos en Facebook!
Av. Rivadavia 11008 - CABA Seguinos en Twitter!


http://www.radio-oeste.com.ar/catalogo/
http://www.radio-oeste.com.ar/catalogo/
https://www.facebook.com/radiooeste/
https://twitter.com/radiooeste1

CYGNUS XVR

DE DVR A NVREN UN CLICK

« Mayor definicidon graban en 720 /1080p y hasta 5 Megapixel en cémaras IP

« Mas cantidad de canales 4+2,8+4,16+8 canales

+ 50% de ahorro en HDD Soporta H.264+ y proximamente H.265

- Video analitico incorporado Deteccién de rostros, intrusién, linea de cruce, etc.

« Nuevo sistema de garantia 3x24 Garantia de 3 afios, solucién asegurada en 24hs

2 AHD.
A ESTANDARES EEED

—

EN UN MISMO @ ® 2

GRABADOR | \ﬁ —
Soporta HDCVI, AHD oeed | N\T
i ) g . k

Analdgico, IP “
OnviF PSIA

RADIOMOESTE

DESARROLLOS ESPECIALES

Av. Rivadavia 11008 - CABA - Buenos Aires - Argentina

Tel.: [+54 11] 4641 3009 / 3454 Fax: int. 19 d b ot ofidial
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conjunta con nuestros principales clientes
un paquete de nuevos productos de
aplicaciéon exclusiva al mercado local,
orientados a hacer mas eficiente la ges-
tién de las centrales de monitoreo locales
y otros a optimizar la estructura de
costos fijos para lograr eficiencia y nuevos
ingresos recurrentes.

En cuanto al desarrollo de nuevos pro-
ductos, estamos trabajando en un App
de servicio técnico, una herramienta
profesional para control de flotas y un
operador virtual para empresas de mo-
nitoreo.

2) Nunca dejamos de reinvertir en
nuestra empresa, alin en los peores mo-
mentos del pais. El 2017 ha comenzado
muy bien y con proyeccion de ser el
mejor afo en la vida de nuestra empresa.
Creemos que el sector de la seguridad
electrénica esta en un punto de inflexion,
en el cual las empresas que adopten
un comportamiento inteligente, de in-
novacién permanente y acompanen el
paso de la modernizacién global, seran
las mas exitosas.

/ . Damian Rubiolo

|
Fn /' Departamento de ventas
e
p

1) Estimamos presentar antes de mitad
de afo una nueva linea inaldmbrica
que incluye diez productos distintos
(central, modulos, accesorios, etc.). Se
trata de un desarrollo que nos llevo
aproximadamente tres anos de investi-
gacion, analisis y puesta a punto, con la
intencion de estar a la vanguardia, in-
cluyendo normas vy altos estandares
para equipos de estas caracteristicas.
Por tal motivo se viene un afo cargado
de presentaciones, cursos y capacitacion
a nuestros clientes redistribuidores.

Si bien en el ambito nacional contamos
con varios representantes, la idea es se-
guir sumando distribuidores, que afian-
ceny posicionen nuestra marca en todo
el pais.

2) 2016 fue, sin dudas, un afio de tran-
sicién. La demanda de nuestros pro-
ductos mantuvo un ritmo parejo, con
buenas expectativas de crecimiento
para este afno.

Pensamos que al estar siempre com-
prometidos con el desarrollo de nuevas
tecnologias, brindando un servicio pos-
venta distintivo, capacitando constan-
temente a nuestros clientes y escuchan-
do sus inquietudes, que en mucho casos
nos obligan a redefiniry mejorar nuestros
productos, nos ha permitido crecer,
aprendery ofrecer al mercado productos
con prestaciones adecuadas a la de-
manda local.

<92>

TN
/ @ " Sergio Desivo Carbano
| Gerente de Centro Mayorista
RUPO“?/ de Monitoreo S.A. - Grupo RSI

1) Grupo RSI se inici6 como tal hace
aproximadamente dos afios y pese a
nuestra juventud, estamos posicionados,
en base a encuestas realizadas a nuestros
clientes, como una de las mejores em-
presas de servicios de monitoreo ma-
yorista. Estamos convencidos que este
afno consolidaremos la marca RSl como
un servicio confiable, seguro, exitoso e
innovador.

2) Desde RSI somos muy optimistas,
ya que vemos que el sector tiene mucho
por delante. Tenemos un mercado con
necesidades insatisfechas, contamos
con la tecnologia que dia a dia avanza
con nuevas soluciones y con los RRHH
adaptados y capacitados para hacer
frente a esta demanda.

3) Queremos dar el mensaje que nues-
tro servicio estd apuntado a una solucién
para instaladores y empresas de moni-
toreo que quieran ganar efectividad y
profesionalidad, bajar sus costos, tener
menos preocupaciones y que les permita
poder dedicarse a su negocio: instalary
vender, dejando en manos de profesio-
nales el monitoreo de sus cuentas.

7 \
/

el‘ltl’y .| Daniel Barg
\ e=s | Presidente

.

1) Estamos muy focalizados en el rubro
incendio, incursionando fuertemente
en extincién por agua en el sector pe-
trolero y desarrollando nuevas soluciones
para la extincién con agentes limpios,
entre los que se encuentran productos
como FM200, ECARO25 y NOVEC1230C.

2) Tenemos muy buenas expectativas
para la industria en general, dado que
los rubros que necesitan inversion son
demandantes de todo lo que ofrece
nuestra actividad.

IE Ricardo Pérez
) Departamento comercial
olutto

1) Entre los principales proyectos para
este afno sobresale la consolidacion de
la tercera generacion de pasarelas au-
tomdticas,“ala de angel”y FLIP y puertas
automadticas giratorias, que incluyen re-
disefios mecanicos y electrénicos com-
pletos. Ya se estan iniciando las primeras
producciones en serie y se prevé realizar
multiples instalaciones, ya contratadas,
durante el primer semestre. Esta nueva
linea completa nuestra oferta de equi-

pamiento para control de accesos en el
segmento medio/alto,que requiere di-
sefos y funcionalidades mucho mas re-
finadas. Estos nuevos disefios nos per-
mitirdn competir exitosamente con los
referentes mundiales en la materia en
calidad, funcionalidad y precio. Por otro
lado, seguimos invirtiendo en nuestra
planta de San Martin, incorporando
equipos CNC y software de ingenieria
3D de ultima tecnologia, lo cual contri-
buye a la versatilidad que necesitamos
para reducir el ciclo de disefio y puesta
en produccion.

2) Luego de un afio de meseta como
lo fue 2016, esperamos que la actividad
del sector aumente significativamente,
como consecuencia de una mayor in-
version en la construccion y la puesta
en marcha de proyectos publicos de
gran envergadura, que requieren indu-
dablemente de los equipos y servicios
que forman parte de nuestra oferta.

't Deitres Bernardo Martinez Sdenz
CEO

Sentir la Innovacién,

1) Este afo estaremos presentando
un nuevo producto de nuestra familia
de comunicadores Mesh, CityMesh, que
combinara la tecnologia Mesh con co-
municaciones 3G, 4Gy redes LAN.

2) Nuestras expectativas estan centradas
en que el crecimiento del sector se man-
tenga segun los niveles de 2016. No
creemos que mejore sustancialmente
pero estamos convencidos de que esos
indices no van a reducirse.

Daniel Valenti
Socio

1) Este afio nos enfocaremos en afianzar
las representaciones que tenemos en
nuestra empresa, tanto aquellas directas
de fabrica como las subdistribuciones.

2) Uno de los factores claves para el
crecimiento de la industria es que se
estabilicen las politicas comerciales y
que se respeten los canales de distri-
bucién, cuidando a los instaladores que
son los primeros representantes de las
marcas ante los clientes.

, Enzo Martoccia
ER Gerente de Ventas

1) Como empresa, nuestros principales
mercados son el de intrusién y video,
aungue también trabajamos productos
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& gl:Net 5 Un mundo de soluciones ..
W en seguridad electrénica

Mis pe 20 aflos como
DE SISTEMAS ELECTRONICOS DE SEGURIDAD

HD|[ IR |(IPet]
TV-HD280V | HDTVI Dome Camera

+ 1/2.9" CMOS 2 Megas.
+ HD 1080P.

+ 33 IR Led.

+ 300m de transmision.

[HD|[ IR |{IPes
TV-HB320V | HDTVI Bullet Camera

+ 1/3" Sony 2.4 Megas, Progessive Exmor CMOS Sensor.
= Full HD 1920 x 1080.
+ 30 IR Led.

HD [ IR | IPss|
TV-HB280V | HDTVI Bullet Camera

+ 1/2.9" SONY IMX236 2 Megas.
« HD 1080.

+ 42 IR Led.

+ 300 a 500m de transmision.

HD|| IR
AHD-1372IR | AHD Bullet Camera

+ 1/3" Sony IMX225LQR 1.3M Sensor.
+ HD 1920 x 1080.

*4 IR Led, 25m.

lluminacion 0.1 Lux.

Las Casas 3777 - (C1238ACG) - Buenos Aires - Argentina
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Un mundo de’soluciones :
en seguridad electronica

Mis DE 20 aRoS CoMO
DE SISTEMAS ELECTRONICOS DE SEGURIDAD

NOTIFIER'
by Honeywell

ELECTRONICS

@ Disposicién N°415/DGDyPC/2011,

Resolucion N°643/AGC/2014 y.

Disposicion N°215/DGHP/2015
S SYSTEM
@ SENSOR ELCA SEGURIDAD ELECTRONICA

es una empresa REGISTRADA (n° 002433)
y HABILITADA (N° 1268322/2011)
segun disposicién 415 & 215 por el

Gobierno de la Ciudad de Buenos Aires
como FABRICANTE, INTALADOR,
MANTENEDOR Y REPARADOR
de sistemas electronicos de seguridad
contra incendio

CoNOZCA MAS VISITANDO NUESTRA
NUEVA WEB WWW,ELCASRL.COM.AR

Las Casas 3777 - (C123BACG) - Buenos Aires - Argentina
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de incendio y de accesos, que poseen
una proporciéon menor del mercado. El
del video fue sin dudas el segmento de
mayor crecimiento gracias a la alta de-
manda y en Dialer el afio pasado, pudi-
mos mantener una estabilidad comercial,
con una ventaja extra: la posibilidad de
importar mas facilmente.

2) Enlo que respecta a Dialer, creemos
que vamos a tener un afno estable con
un pequeno crecimiento comparado
con 2016. Tenemos un desafio intere-
sante que es mantener el mercado, don-
de habra mayor competencia, con pre-
cios mas accesibles en algunas lineas.

3) Otro desafio serd ampliar nuestro
mercado de intrusién con productos Ho-
neywell. Vemos que hay una necesidad
de parte del sector de monitoreo de
alarmas de brindar servicios adicionales
y através de Honeywell podemos ofrecer
una solucién completa. Consideramos,
ademas, que el segmento de videovigi-
lancia seguird creciendo, tanto por la re-
novacion tecnoldgica como por la calidad
que van adquiriendo los productos.

Lucas Uner
Socio gerente

1) Para este ano, desde Digiset, vamos
aestar enfocados principalmente en am-
pliar las lineas de productos que comer-
cializamos. Actualmente contamos con
distintas lineas de productos que incluyen
CCTV, control de acceso y alarmas do-
miciliarias. Por ello es que no sélo am-
pliaremos las lineas que comercializamos
actualmente, ofreciendo mas modelos
y marcas, sino que también empezaremos
a ofrecer nuevas lineas de productos
que incluyan segmentos como automa-
tizacién de portones, cercos eléctricos y
conectividad, entre otros. De esta manera
le ofreceremos al integrador todas las
soluciones en un solo lugar ahorrando
costos y facilitando la logistica

2) Tenemos grandes expectativas para
el sector a lo largo de este afo, que se
mantuvo en crecimiento pese a las con-
diciones adversas. Debido a la baja en
los costos de los productos, lo que hace
que un sistema de seguridad electrénica
sea accesible a todo el mundo, espera-
mos que en este afo el crecimiento au-
mente de forma significativa.

D \‘ Hernan Giudice

Director

1) Nuestro proyecto mas importante
para este ano es la inminente inaugu-
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racion de nuestra nueva sede, en un
local propio de 1700 m2 que cuenta
con estacionamiento interno para clien-
tes, sala de capacitaciones para 60 per-
sonas y un amplisimo showroom. Es
una gran inversiéon orientada a la co-
modidad y la mejor atencién hacia nues-
tros clientes. Contamos, como siempre,
con el apoyo de prestigiosas marcas
que nos acompanan desde hace tantos
anos y de aquellas grandes firmas que
nos han dado su apoyo en los ultimos
meses, a quienes les agradecemos la
confianza puesta en nuestra empresa.

También proyectamos presentaciones
de nuevas lineas y lanzamientos de pro-
ductos en formatos Roadmap, durante
el transcurso del ano y en diferentes
puntos del pais. En cuanto a las capacita-
ciones, seran tanto en modalidad webinar,
de corta duracién, como presencial.

2) La demanda constante y creciente
en el segmento de la seguridad abre un
abanico muy amplio para quienes estan
alavanguardia tecnolégica y calidad de
servicio. Aho tras afo este mercado crece
exponencialmente y es fundamental
estar preparados para responder a esas
demandas. Por eso consideramos que
las capacitaciones, la variedad y disponi-
bilidad de productos y el soporte cons-
tante son imprescindibles para acompanar
el crecimiento del sector.

3) Creemos fuertemente que la continua
capacitacién dara como resultado una
especializacién y un mayor profesiona-
lismo en las instalaciones. Este es un im-
portante valor agregado que el sector
de la seguridad demanda diariamente.

Daniel Schapira
Presidente

1) Para este afno tenemos previsto pre-
sentar varias novedades al mercado.
Las principales marcas con las que tra-
bajamos, entre las que se encuentran
Avigilon, Suprema, Provision-ISRy Sam-
sung, estan presentando productos de
Ultima generacién que nos permitirdn
seguir estando a la vanguardia de la
tecnologia. Ademas, tenemos previsto
incorporar nuevas lineas de productos
tales como Neural Labs, un poderoso
software para el reconocimiento de pa-
tentes y lectura de contenedores.

Por otra parte, este aflo comenzaremos
arealizar capacitaciones semanales sobre
los distintos productos que comerciali-
Zamos en nuestra propia sala, que cuenta
con capacidad para treinta personas.

2) Creemos que 2017 serd un ano du-
rante el que se comenzaran a concretar
proyectos interesantes que se venian

gestando desde hace varios meses. Sin
dudas, va a ser un aflo muy positivo
para el sector.

TN

\

' German Losada

4 s
QVR - ”/1‘ Director de DVR Store

1) Nuestra empresa se enfocara en se-
guir ofreciendo equipos de CCTV de
vanguardia y a la altura de los requeri-
mientos del mercado, para satisfacer
las necesidades de nuestros clientes. La
idea es seguir sumando representantes
y puntos de distribucién en todo el pais,
para poder ofrecer un excelente servicio
pre y posventa y brindar, asi, un trato
personalizado a nuestros clientes.

2) Las expectativas para el sector es
que siga expandiéndose y sumando
personas que se desarrollen en el mismo,
para poder abarcar todas las necesidades
de los clientes.

Italo Mario Martirena
Presidente

1) E1 2017 serd testigo del relanzamiento
de Trinergia, donde luego de diez afios
se reeditara el evento que reline a tres
empresas lideres del sector, Alonso Hnos,
DX Control y Softguard. Juntos recorre-
remos distintos puntos de Argentina y
Latinoamérica presentando nuevas tec-
nologias y otras novedades del sector.

2) Tenemos amplias expectativas rela-
cionadas con la apertura de nuevos mer-
cados en toda Latinoamérica y en la Ar-
gentina apostamos fuertemente a pro-
fundizar el uso de nuestras nuevas tec-
nologias, presentadas recientemente.

| Roberto Junghanss
"/ Gerente comercial

1) Enfocados en videovigilancia, in-
corporaremos nuevas tecnologias de
grabacion y cdmaras con resoluciones
megapixel 4K. En cuanto a nuevas lineas
de productos, ya estamos en fase de
prueba de prototipos de drones auto-
tripulados con rutinas de vuelo de auto
aprendizaje, lineas “Home Consumers
Electronics”y “Home Automation & Se-
curity Systems”y un segmento de ener-
gias renovables combinadas (paneles
solares de alto rendimiento).

En relaciéon con las capacitaciones,
éstas se incrementaran de manera pe-
riédica en forma de cursos y seminarios
sobre nuevas tecnologias, tendientes a
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profesionalizar el sector. Asimismo, tra-
bajaremos en nuevos canales de distri-
bucién formando nuevos profesionales
para llegar a cada rincén del pais, con las
ultimas tecnologias y una serie de solu-
ciones prearmadas, potenciando la sinergia
entre el importador y los distribuidores.

Finalmente, estamos trabajando en
alianzas estratégicas con los proveedores
de origen, fortaleciendo los vinculos de
manera de poder brindar el nivel de so-
porte técnico y garantia posventa que
siempre caracterizd a nuestra empresa.

2) Es un sector promisorio, con una
demanda sostenida a causa de los niveles
de inseguridad que no logran bajar.

3) El sector de la seguridad, al igual
que otros tantos con insumos importa-
dos, se ven afectados por diversos fac-
tores, entre ellos el retraso del tipo cam-
biario, productos cada vez mas econé-
micos (y por ende de menor utilidad),
merma del consumo generalizado e in-
crementos de hasta el 300% en impues-
tos, alquileres y servicios.

\ Sergio Pattacini
. Socio gerente

1) Dado que somos una empresa que

ClickEssd

www.larconsm.com

Fabricamos y

brinda servicios con productos asociados,
hemos creado una aplicacién propia
que interacttia entre el CRM de la empresa
y los celulares de los técnicos propios y
de los Partners que nos proveen servicios
en el interior del pais. A través del mismo
celular que posee cada técnico, recibe
el tipo de servicio requerido, interviene
los productos reclamados empleando
lector de cédigo QR y/o codigo de barras,
previamente colocado en el dispositivo,
con el mismo celular, confecciona el re-
mitoy el cliente conforma el mismo con
la firma en el mismo celular. Por ultimo,
se envia el remito a nuestra base de
datos interactuando con el CRM, ademas
de envidrselo al cliente.

Durante el transcurso de este afo ter-
minaremos el desarrollo e implementa-
ciéon de una interfase instalada en las
centrales de deteccion de incendio, para
que al realizar el mantenimiento del sis-
tema, efectiie también la interaccidon
entre la central, el celular del técnico y
nuestra base de datos; determinando
de esta manera los detectores probados,
fallas, técnico que realizé la visita y demds
informacion al instante por cada cliente,
permitiendo que también nuestro cliente
tenga acceso a dicha informacion via
Web.

En Cérdoba
Espora 2194
Tel:(0351) 4660701

Finalizada en su totalidad, esta aplicacién
sera comercializada por nuestra empresa
a nuestros colegas.

2) Por suerte nuestra empresa posee
mucho trabajo, incrementando los pro-
yectos y facturacion afo tras aio. Por lo
tanto, en lo que va del 2017 se han soli-
citado muchos presupuestos en lo que
respecta a nuestro gremio para obras
que se encuentran en marcha, por lo
que entendemos que serd un buen ano.

3) Considero que la base del crecimiento
de una empresa es la honestidad hacia
los clientes. Los problemas son inevitables
pero la transparencia y honestidad en la
resolucion de los mismos es lo que posi-
bilita seguir adelante, cada vez con mayor
apoyo de éstos hacia nuestra empresa.
Eso permite que podamos pensar en
nuevas ideas y nuevos productos que
mejoraran el portfolio de cada empresa.

Leonardo Piccioni

(@ FIiESA| Gerente

1) Como mayor importador de pro-
ductos Hikvision y Unico importador de
Paradox en el mercado argentino, nuestro
compromiso para este aio sera fortalecer

En Buenos Aires
Monroe 221 OF 101
Tel: (5411) 4735 7922

Ventas@larconsia.com Ventasba@larconsia.com

Venta e instalacion de equipos ZK y

ClockCard, consulte promociones.
comercializamos todo en
Control de Acceso y Control
de Asistencia. Contamos con
la linea de equipos ZK y
ClockCard siendo ambas
totalmente compatibles
pudiendo programar y
descargar la informacién
generada en los equipos
desde nuestro software de
comunicaciones.

ClockCard

Cl""' kcard

Todas las tecnologias, todos los modelos, un sélo software.
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... contar con un servicio de

.. que el sistema envie de manera automatica un email informando
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... poder realizar logistica vehicular y
.. ofrecer servicio de de flotas customizable por cada cliente?
... ofrecer servicio de de choferes?

...ofrecer el servicio de
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Kit para portones levadizos a torsion BBS Motion
Para confrapesados de hasta 9m’

- Unico con brazo telescopico de B mm de espesor.

- 20 ciclos por hora.

Venta de kits

Automatizacion de portones

Importador Directo

Kit Levadizo VDS
Para portones contrapes:

Kit para portones corredizos cremallera y

pinon de acero BBS Motion

Hasta 350 kg. por hoja.

- Tiempo de apertura 4.5 seg/mts.

- Rotor montado sobre rodamientos.

- Central electrnica incorporada con opeidn cierre suave,
paso peatonal y cierre automatico.

- Acepta luz de cortesia y barrera infrarroja.

SISTEMAS DE SEGURIDAD

Kit para portones corredizos VDS Ultra Rapido
Hasta 500 kg. a cremallera y con pindn de acero.

- Cremalleras de acero zincado 8 mm de espesor.

- Central electronica nacional protegida con cobertor.

- Bobinado blindado y 100% cobre.

- Finales de carrera mecanicos.

Kit para portones a cremallera y
pifion de acero BBS Motion
Hasta 600 kg. por hoja.
- Tiempo de apertura 4.5 seg/mts.

a incorporada con opcidn

re automatico.

Kit para porton corredizo RCG
Para hojas de hasta 500 kg.

- Controles programados.

- Apertura 3mts./13 seg.

Kit para portones pivotantes a piston RCG

Para portones de dos hojas de hasta 2.5 mts cada una.
- Brazo accionador con potente motor de 1/4HP a pistdn.
- Apertura 13seg/90°.

VDS
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Colectora Oeste 1662, Del Viso, Partido de Pilar - Pcia. de Buenos Aires

TEI. 02320 302-330 / 476-907 - info@360sistemasdeseguridad.com - www.360sistemasdeseguridad.com



www.360sistemasdeseguridad.com
www.360sistemasdeseguridad.com

#" Respuesta directa

el vinculo con nuestros clientes y partners
comerciales a través de la division de
proyectos.

Creemos que nuestras principales for-
talezas son contar con productos de pri-
mera calidad, ofrecer un servicio de ase-
soramiento técnico-comercial de exce-
lencia y renovar en cada proyecto nuestra
fidelidad absoluta hacia nuestros clientes:
Fiesa no hizo, no hace ni hard instalaciones
de los equipos que comercializa. Una
demostracién de lo dicho esta plasmada
en la creacién, en 2016, de nuestra
divisién de proyectos: un grupo de ex-
pertos altamente capacitados en ofrecer
la solucién mas efectiva en proyectos
de alta complejidad.

El segundo enfoque del afo serd po-
tenciar aln mas nuestros seminarios
presenciales, por webinary en el interior,
de modo de extremar la capacitacion
para todos nuestros clientes.

2) Es un mercado en rapida expansion
y se estan abriendo nuevas oportuni-
dades muy interesantes. Contamos en-
frentar los nuevos desafios apuntando
todo a la calidad de nuestros productos
Yy Servicios.

Pablo Alcaraz
Director

1) En FPS trabajamos durante 2016 en
varios proyectos que pensamos imple-
mentar este afo, entre ellos mejorar los
plazos de entrega de mercaderia a nues-
tros clientes aumentando nuestro stock
de alta y media rotaciéon, mejorar los
planes de financiacién gestionando cré-
ditos con nuestros proveedores en el
exterior, que tienen politicas comerciales
un tanto mas flexibles e incrementar
nuestra participaciéon actual en el mer-
cado, teniendo en cuenta que el segundo
semestre de esta afio vamos a ver la re-
activacion tan demorada y de la cual al-
gunos indicadores de recuperacion ya
estamos viendo.

Por otro lado, nos proponemos realizar
capacitaciones para el personal técnico
propioy de nuestros clientes, mejorar el
uso de nuestro sitio web para ofrecer
novedades y optimizar el acceso a la
documentaciéon técnica que nuestros
clientes requieran.

Finalmente, estamos trabajando para
incorporar nuevas representaciones com-
plementarias a las que actualmente te-
nemos y abrir nuevos canales de venta
regionales para mejorarla atencion en
el interior del pais

2) Tenemos una expectativa de recu-
peraciéon de los niveles anteriores de
ventas e incluso de crecimiento a partir

<104 >

de la recuperacién que consideramos
podremos ver mas claramente en los
préximos meses. Para ello, acompanare-
moseste crecimiento con mayor presencia
en el mercado a través de campanas pu-
blicitarias, cursos en el interior del pais,
participacién en exposiciones y ferias re-
gionales del sector, actualizacién de los
avances constantes de los equipos elec-
trénicos y necesidades del mercado.

Guilherme Haiyashi Garcia
Director

1) Siguiendo las tendencias del mercado,
Fulltime tiene para este afo el lanzamiento
de dos soluciones tecnolégicas y de van-
guardia, apuntado a modernizar el modelo
tradicional de las empresas de monitoreo
de alarmas y rastreo.FullArmy F/Talk son
herramientas innovadoras para los clientes
finales de las empresas de monitoreo de
alarmas, logrando darle un valor agregado
al servicio prestado.

Por otro lado, incorporaremos cursos
online para dar mejor comodidad a
todos nuestros clientes.

2) Consideramos que la expectativa es
muy positiva, dado que estamos notando
fuertes demandas sobre nuestros pro-
ductosy servicios. Debido a las exigencias
permanentes de los consumidores, nos
vemos comprometidos en buscar siempre
nuevas tecnologias y desarrollos perma-
nentes, logrando asi que el sector esté
en constante crecimiento e innovacion.

Patricio Delorme
Gerente regional PACS para
América Latina

1) HID Global tiene proyectos muy am-
biciosos para este afio en la region. Con-
tinuaremos colaborando con nuestros
clientes corporativos y de Gobierno, mu-
chos de los cuales ya han migrado a la
nueva generacion de Credenciales Se-
guras SEOS y Mobile Access (identifica-
ciones mediante el uso de los propios
teléfonos celulares) debido a la flexibilidad
y seguridad que esta tecnologia les
brinda a quienes precisan contar con
una solucién acorde a los requerimientos
actuales.

Desde el punto de vista de la distribu-
cion, la estrategia de la empresa conti-
nuard enfocdndose en construir sélidos
canales pero al mismo tiempo establecer
una relacién de asesoria con los mercados
verticales.

Por otro lado, continuamos actualizando
nuestro portal global, el cual ya se en-
cuentra en espanol, y durante 2017 ten-

dremos excelentes noticias para nuestros
canales registrados.

2) Laindustria de la seguridad continuia
atravesando por transformaciones, que
tiene como conceptos clave “movilidad
e identidad segura”. Asi, dentro de esta
interaccion, aparece la idea de confiabi-
lidad que nos lleva a la pregunta: ;qué
tan seguros o confiables son los sistemas
que utilizamos para identificarnos y que,
adicionalmente, nos brindan privilegios
como el acceso a un espacio fisico? La
necesidad para 2017 sera poder garan-
tizar las identidades seguras y que esa
seguridad ofrezca, ademas, privacidad
y movilidad, pudiéndose portar, por
ejemplo, en un teléfono celular. Otra
tendencia es un mayor uso de la nube
como soporte de la informacién, para
garantizar que cualquier tipo de dato
esté al alcance de cualquier aplicativo
empresarial, incluido el control de acceso
y la seguridad.

Es importante comprender el concepto
de que la seguridad pasa de ser una
funcién simplemente periférica en la or-
ganizacién, para convertirse en un area
fundamental para la cadena de negocios.
Hoy no es suficiente que una credencial
abra una puerta, un torniquete o una
barrera vehicular: también debe garan-
tizar la identidad, evitdndose la clonacion
o adulteracion de la misma, obteniendo
la mayor informacion posible de las per-
sonas a la que se le otorgaron beneficios
tales como una identidad segura para
el control de acceso fisico.

Desde el punto de vista concreto de
control de acceso, durante el 2017 se
seguird hablando del concepto de mo-
vilidad de la seguridad, para que ésta
sea mas simple, segura y personalizada.
Los teléfonos inteligentes se convirtieron
en una herramienta que pueden apoyar
cualquier proceso vy, a la vez, brindar
mas comodidad al usuario. Ello quiere
decir que la tendencia del futuro esta
disponible hoy y se puede realizar la
identificacién en cualquier sistema de
control de acceso fisico mediante un
smartphone, vinculdndolos con lectores
habilitados para tal fin en lugar de de-
pender Unicamente de una tarjeta que
puede extraviarse u olvidarse. La idea
de la movilidad es incrementar la sequ-
ridad y la conveniencia para el usuario.

A Gaston Castillo y
HURL@ Martin Gambino

BEOURDAD LG
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1) Siempre con la idea de innovar, in-
corporamos a nuestra cartera varias mar-
cas lideres del mercado. En alarmas, por
ejemplo, sumamos toda la linea de Alon-
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4 estandares de tecnologia en una sola camara. === :-;
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FULLTRACK 3.0 es una plataforma 100% WEB (CLOUD COMPUTING). No se trata sélo de un
sistema de Rastreo convencional, sino que permite tener el logotipo y colores personalizados de su
empresa y cuenta con un gran desarrollo de Ingenieria que se adecta a las demandas actuales.

Cloud Computing

Solucidn integral para
transportes piiblicos

Scoring de buen manejo

Identificacion de
pasajeros

Control de combustible

Plataforma

Control para cementeros
(carga / descarga)

=

Responsive Web Design

Aplicacion mobile gratuita
(alertas / recorridos / 5.0.5.)

100% personalizada

Caracteristicas destacadas:

No requiere inversion inicial para poder ofrecer este nuevo servicio de
rastreo a sus clientes.
Completa Lectura del Estado general del vehiculo por medio de las
informaciones que ofrece la computadora de abordo (RED CAN ABDII).
Scoring para poder evaluar el manejo del conductor (curvas, frenadas y
aceleraciones bruscas).
Plataforma propia alojada en los servidores mundiales AMAZON

W 11 4568 3723

Control de pasajeros para el transporte publico por medio de RFID,
pudiendo controlar y auditar quien sube o baja de los mismos (ideal combis,
colectivos, efc).

Aviso de Service previsto para el mantenimiento del motor de cada vehiculo.

Funcion Anti-Entradera, con envio de S$.0.5. automatico a la Plataforma /
Monitoreo / SMS / Mail / Smartphone (Android y [0S).
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so; en control de acceso ZKTeco y en
deteccion de incendio Secutron, como
distribuidores en todos los casos. También
representamos en el pais la marca Longse
y estamos incorporando productos no-
vedosos a nuestro ya amplio catélogo,
como camaras IP de alta gama con
PAN/TILT y PAN/ZOOM, una nueva linea
con tecnologia Sony STARVIS H-265 e
incorporamos una nueva propuesta en
NVR de 25 canales 4K, entre otras nove-
dades de la marca. Junto a Dahua, veni-
mos acompanando a nuestros clientes
en soluciones moviles con mas de qui-
nientas unidades vendidas y considera-
mos que este afo se abre un nuevo
mercado con muchisimo potencial. Tra-
bajamos siempre para nuestro sector,
proyectando cursos de capacitacion y
acompanando a nuestros clientes en la
prey posventa.

2) Las expectativas son muy buenas,
pero para ello sabemos que tenemos
que contar con todas las herramientas
que ayuden a nuestros clientes a competir
en un terreno con muchos desafios. Para
ello nos enfocamos en el buen trato, el
asesoramiento, el soporte técnico, co-
mercial y de marketing, acompanado
siempre por la mejor oferta en precios.

ol
1) Son varios los proyectos que tenemos
para este afo. En el primer trimestre es-
taremos lanzando una nueva serie de
molinetes, que en realidad son pasarelas
Opticas con puertas motorizadas de
vidrio templado. Ademas, lanzaremos
al mercado equipamiento para edificios
de medianay alta gama, con mucho di-
sefo estético, pero basicamente robustos
y muy confiables. Se presentaran en
varios modelos y permiten ser configu-
rados todos sus vidrios (puertas y laterales)
con diferentes colores de luces e inten-
sidad de las mismas. Los equipamientos
son adaptables a cualquier sistema de
control de accesos, con la posibilidad
de llevar embebidos en su interior, todos
los equipos de nuestras lineas de control
de accesos con lectores de tarjetas y de
huellas, también incorporados a la es-
tructura de la pasarela, logrando practi-
cidad, estética y economia.
Presentaremos también nuestra propia
fuente de alimentacién de switching de
alto rendimiento, con cargador de bateria
y UPS incorporada. Una herramienta ba-
sica para nuestros equipos, con certifi-
cacién IRAM y adaptable también a ins-
talaciones de CCTV, alarmas y otras que
utilicen los 12 Volts como tension de ali-

Marcelo Colanero
Presidente
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mentacion. Hay mas proyectos previstos
para este aino, algunos muy novedosos,
pero alin no tenemos una fecha concreta
de lanzamiento.

Por otro lado, estamos complemen-
tando toda nuestra linea de control de
accesos y asistencia con accesorios que
representamos en forma directa, a precios
muy competitivos para el instalador, con
la finalidad de que éste encuentre en
un solo lugar todo lo que necesita para
hacer una excelente instalacion. Es por
eso que ofrecemos también los KIT's de
Control de Accesos, que incluyen todo:
gabinete, control de acceso, lectores, ce-
rraduras, fuente, tarjetas, software, etc,,
ideal para que todo funcione sin sor-
presas, con calidad, soporte local y a
menor costo.

2) Creo que va a ser un ano positivo.
Después de los afos dificiles que nos
tocd alos que fabricamos para conseguir
nuestros insumos, atravesamos el primer
ano de cambio pudiendo recomponer
mucho de lo que antes era dificil y nos
ha permitido volver a crecer. Estamos
muy confiados en que este sera un afo
de consolidacion de quienes apostamos
en ingenieria propia, continuando con
nuestro apoyo a la industria local de ca-
lidad, con productos de exportacion y
servicios que le dan un plus a nuestras
propuestas.

Estimo que el sector en general esta
en crecimiento y hoy, con menos buro-
cracia para la produccién y laimportacion
de elementos necesarios, sera un sector
que muestre su crecimiento y se siga
posicionando como un eslabén funda-
mental dentro de las politicas de segu-
ridad publica y privada.

~

\

lec) Jorge Panzuto
-~/ Socio

1) Nuestra empresa tiene previsto el
lanzamiento de una nueva central de la
marca Edwards y estamos organizando
un curso de certificacién para paneles
esa marca. Asimismo, estamos en la bus-
queda de alguna nueva representacion,
que termine de cerrar nuestra oferta de
productos al sector.

2) Las expectativas para este 2017, en
nuestro caso, son buenas ya que estamos
trabajando en varios proyectos con nues-
tros clientes. En lo general, creo que la
Disposicion 215 en la Ciudad de Buenos
Aires esta ayudando mucho al sector
en cuanto a los servicios de manteni-
miento de las instalaciones y confiamos
en que este aio se pueda avanzar con
algo similar en la Provincia de Buenos
Aires.

\ Marcelo Fernédndez Pericas
! Socio gerente

1) Entre otras acciones, tenemos pro-
yectadas para este afo la presentacion
de una nueva linea de productos com-
plementaria a los proyectos de seguridad
electrénica, capacitaciones quincenales
destinadas a los instaladores y mejorar
la comunicacién con nuestros canales.

2) Creo que el mercado hallegado ala
madurez y, como otros mercados en
electrénica que han llegado a esa etapa,
comienza la dificil tarea de competir atiin
mas fuertemente de lo que hemos sabido
hacer hasta ahora.

e -
,i ﬁ Enrique Escars
(MICRUCOM Gerente de marketing

1) En 2017 apostaremos a un fuerte
trabajo en nuestra unidad de Seguridad
con laincorporacion de Dahua a nuestro
portfolio de productos. Estamos traba-
jando como mayoristas directos de la
marca y hemos incorporado todos los
productos de videoseguridad. Tendremos
un afno muy activo en capacitaciones
de producto y comerciales para aquellos
canales e instaladores que empiezan en
este rubro. Seguimos comercializando
lectores biométricos de Anviz, que renové
su linea de productos con nuevas fun-
ciones que pedia el mercado. Y como
siempre, apoyaremos estas soluciones
con el resto de nuestra oferta de pro-
ductos de conectividad, cableado e in-
aldmbricos.

2) Tenemos muy buenas expectativas
en lo que respecta al mercado. Creemos
que la apertura de las importaciones
potenciara el sector de la seguridad, el
que durante afios hubo muchos canales
interesados en incorporarlo a su portfolio
de soluciones pero no encontraban el
producto en el mercado.

' Modesto Miguez
Administrador

1) No presentaremos nuevas versiones
del software de monitoreo.com, ya que
al ser bajo plataforma Linux esta en per-
manente evolucién y es el Unico 100%
web. Probamos la redundancia haciendo
tres simulacros mensuales y siempre apren-
demos que hay cosas para mejorar.

Continuamos impulsando al mercado
para que se tome en serio el cumpli-
miento del procedimiento ISO-IRAM e
impulsando el cédigo Deontoldgico.
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Como nuestro peor enemigo es la ig-
norancia, permanentemente desarrolla-
mMos cursos presenciales y mejoramos
los e-learnings actuales, lo cual nos per-
mitio desarrollarnos en diferentes regio-
nes de Latinoamérica, donde estan dvidos
de conocimientos.

Este aflo continuaremos consolidado
el monitoreo de domética basado en
tres pilares: la seguridad, el confort y el
uso sustentable de la energia.

2) Para Argentina no esperamos creci-
miento genuino del sector sino que con-
tinve la transferencia de abonados de
las "grandes empresas" hacia las pymes
que trabajan con monitoreo.com. En
cuanto a Latinoamérica, vemos una evo-
lucion genuina favorable debido al valor
que los profesionales le dan a la capaci-
tacién y a los verdaderos sistemas re-
dundantes.

3) En Argentina, en los ultimos veinte
anos, sentimos que remamos contra la
corriente cumpliendo con un cédigo
deontoldgico e impulsando las normas
ISO-IRAM mientras que las grandes em-
presas solo se enfocan en facturar. Mien-
tras, los empresarios del sector siguen
los pasos de las multinacionales sin cum-
plir normativas técnicas, sin contar con
verdaderos sistemas redundantes ni ca-
pacitacion para sus empleados.

N

NYK(EN\‘\ Juan Carlos Laruccia
e Gerente general

1) Para este aflo tenemos muchos pro-
yectos en carpeta. Lo més destacado
serd el lanzamiento de dos automatiza-
ciones. Por un lado el Automatismo Ba-
tiente Aguarg, inspirado en nuestra fauna
autéctona, enfatizando la importancia
de preservary promover la biodiversidad
argentina. El otro lanzamiento es un Au-
tomatismo Aéreo Condor, con un co-
bertor mas estilizado que el original y
un nuevo modo de desbloqueo con
llave de seguridad.

Todos los equipos son disefiados y pro-
ducidos en su totalidad en la planta ubi-
cada en la localidad de San Justo, en la
provincia de Buenos Aires. La empresa
cuenta con un drea de investigacion y
desarrollo que hace posible la constante
superacion de los estandares establecidos
e implementacién de notables avances
para la industria nacional en el sector
de la automatizacién de accesos.

2) Nuestras expectativas son buenas
para este ano que comienza, vemos una
mejora para la region gracias a la recu-
peracion esperada en los precios de las
materias primas, aunque lenta. El sector
tendrd un avance frente a las dificultades
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que atraveso la industria nacional por
las importaciones el aflo pasado. Por lo
pronto, seguimos apostando e invirtiendo
en nuestra industria para el beneficio
de todos.

//“\\1

/ \ .

f +» + Eric Natusch

E/PIEQH/’\ Gerente
S

1) Este afo continuaremos con pre-
sentaciones de productos de Siera Elec-
tronics, con importantes novedades en
videovigilancia, control de acceso y audio
profesional. También presentaremos
nuevos productos de las familias CERTREC
(cercos electrificados) y SmartCity.

2) Serd un afno de crecimiento mode-
rado, con nuevas reglas de juego y mas
oferta de productos.

\ Guilherme Haiyashi Garcia
| Gerente

1) Estando siempre en constante des-
arrollo para poder acompanar y marcar
las nuevas tendencias del mercado en
automatismos de puertas y portones,
presentamos este afio una aplicacion
movil para que el cliente final pueda
tener el control total de su portén via
smartphone.

Por otro lado, agregamos mas modelos
de motores ultra rapidos, utilizando la
tecnologia de Inverter, que logra duplicar
los tiempos de apertura y cierre del por-
tén para una mejor seguridad y confort.
Asimismo, presentaremos la linea Volt
Gate, para cualquier automatismo: un
sistema de backup en caso de corte de
energia eléctrica.

Asimismo, como producto innovador,
estamos incorporando en nuestra linea
de motores la tecnologia Brushless DC,
logrando que no varie nunca la tempe-

ratura el motor, aln en constante fun-
cionamiento. Ademads, son equipos de
bajo consumo de energia, lo que ayuda
al ahorro y eficiencia energética.

2) La expectativa es muy buena para
el sector de la seguridad. Notamos un
mercado mas estable, lo cual genera
confianza en los consumidores y esto
se traduce a una creciente demanda.

Martin Nenezian
Titular

1) Este afno estaremos enfocados en la
presentacién de nuevos productos y
tecnologias. Entre las mds inmediatas,
nuevas camarasy DVRs 4 en 1.

2) Creo que va a ser un aio comercial-
mente complejo por la cantidad de em-
presas participantes en el mercado y la
diversidad de oferta. Por eso es que se
van a destacar quienes ofrezcan pro-
ductos de calidad a un precio accesible
complementado por un servicio de ex-
celencia al cliente.

Alejandro Barruffaldi
Socio

1) Hace afios venimos trabajando en
un proyecto que consta de herramientas
y soluciones que puedan facilitar a los
instaladores e integradores del gremio
las ventasy posventas, trabajando muy
duro en definir politicas de precios versus
calidad de servicios y donde las mismas
puedan llegar al consumidor final para
que pueda definir la seleccién de una
compra, no solo con el costo de los equi-
pos sino también con lo mas importante:
la buena instalacion y las respuestas ra-
pidas a las necesidades. Para este afio
tenemos planificado comenzaraimple-
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LEVADIZO CORREDIZO

Versiones: STD / MAX / SP
Velocidad: 15 a 11 seg. (Segun
version).

Limites de empleo: 8/ 10/ 7 m?.
Fines de carrera: eléctricos,
incorporados y regulables.

Placa eletronica: F1M V4 SMD.
Garantia: 1 ano.

Versiones: 500/ 700/ 1TN
Velocidad: Estandar 7= 14 8.5
m/min.

Limites de empleo: 500kg. /
700kg. / 1Tn.

Placa electronica: BAS V4 SMD.
Garantia; 1 ano.
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mentar estas herramientas, que venimos
trabajando desde hace mas de tres afos.

2) Es un sector que crece dia a dia,
como asi lo hacen también los potenciales
clientes. Ese crecimiento, sin dudas, los
vuelve mds exigentes a la hora de selec-
cionar con quien trabajar, lo que hace
aun mas competitivo y profesional al
sector y a los actores encargados de
brindar una solucién en su totalidad.
Todo esto nos genera muy buenas ex-
pectativas para este afo.

/ " Bruno Di Pietro

AUID:-JUEST% Vicepresidente de
/ Radioset S.A.

,//

1) Este afo buscaremos potenciar los
canales de distribucién que abrimos el
2016, con la incorporacién de nuevas li-
neas de productos como controles de
acceso de Dahua y su linea de porteros
IP. Por otro lado, impulsaremos nuestro
departamento de I+D para poder ser el
respaldo técnico que nuestros clientes
necesitan. Y seguiremos apostando a
las nuevas marcas SmartPixel y Cygnus,
para que el instalador las identifique
con los conceptos de innovacion, precio
competitivo y respaldo.

2) Creemos que sera un ano de creci-
miento, en el que el sector se expandira
y se concretaran obras muy importantes
que integraran distintas tecnologias.

nasSear

Alfredo Ricci
Gerente de Ventas

1) Este aflo nos encuentra con la ex-
pectativa de poder seguir comerciali-

zando nuestros productos habituales,
sin demasiados cambios, debido a que
la situacién del ano pasado fue compli-
cada con la caida de las ventas, aumentos
de precios, etc. Lo que esperamos para
este nuevo ano es poder seguir mante-
niéndonos en el rubro y que las pers-
pectivas econémicas del pais mejoren.

2) Considero que el sector de la segu-
ridad sera siempre importante para los
anos que vendran, debido a la gran can-
tidad de situaciones de inseguridad que
se viven en el pais. Esto mantiene vigente
a la industria, teniendo que incorporar
nuevos sistemas, mas tecnologia, siempre
alavanguardia para poder contrarrestar
de alguna manera la inseguridad en la
que se vive, ya sea para proteger una vi-
vienda, un comercio, un vehiculo o para
control de accesos.

'S |&|G) Miguel Ganopolsky

SEGURIDAD SENIELS

1) Para este afo tenemos previsto la
presentacién de una nueva linea de sen-
sores infrarrojos, cableados e inalambricos,
destinados a cubrir todas las necesidades
de proteccion exterior con alta calidad
y bajo costo. Ademads, actualizar todas
las lineas de CCTV que comercializamos.

2) Como en los ultimos afos, pensamos
que nuestro sector seguird en expansion
debido a las tendencias mundiales en
sumar seguridad en todos los dmbitos
de la vida cotidiana, tanto en lo personal
como a nivel de empresas.

En este momento, el segmento del
CCTV se muestra como el mas dindmico,
como consecuencia de la baja en los
precios de los equipos y la difusién de

imagenes de todo tipo tomadas por ca-
maras instaladas por particulares u or-
ganismos publicos.

Alejandro Luna
Gerente comercial

scunton o s

1) Este aino tendremos nuevos produc-
tos basados en a las tendencias tecno-
|6gicas, con el objetivo que el instalador
pueda ofrecer nuevas soluciones, me-
jorando asi su rentabilidad. Por un lado,
vamos a tener el nuevo Intercell Cloud,
un modulo que permitird la utilizacién
de tecnologia WiFi mediante servidores
propios que podra ser instalado con
cualquier marca de panel. La progra-
macion sera verdaderamente sencilla y
contard con una renovada aplicacién
que permitira un manejo en tiempo real,
mucho mas practico e intuitivo.

Por otro lado, apoyandonos en el éxito
comercial que representa nuestro panel
de alarma Marshall GSM, estaremos pre-
sentando una nueva central totalmente
renovada, tanto en el hardware como
en el software, brindando mas presta-
ciones. Estamos convencidos que tendra
una excelente aceptacién en el gremio.

Por ultimo, seguiremos apostando a
visitar los principales puntos de Argentina
para compartir los nuevos lanzamientos
y capacitaciones tanto técnicas como
comerciales. Estamos trabajando fuer-
temente para que en este recorrido nos
estén acompanando otras empresas co-
legas, cuyos productos potenciaran aun
mas los nuestros y claramente le ofreceran
alinstalador una nueva oportunidad de
negocios.

2) Creemos firmemente que el 2017
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va a ser un ano de crecimiento para
todo el sector en general.

// \\\\
/ N
Christian Uriel Solano

Presidente

{
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1) Durante este afo, Security One como
Master Distribuidor de Hikvision en Ar-
gentina, se encuentra en una etapa de
expansion. Estaremos incorporando a
nuestro porfolio nuevas marcas y nuevas
lineas de productos y como desde hace
diez afnos, seguiremos realizando capa-
citaciones y eventos presenciales y toda
una gran agenda de webinars para nues-
tros clientes y distribuidores de todo el
pais. Ademas estaremos mudandonos a
nuestra nueva sede de 2000 m2, con ma-
yor espacio para showroom, salas de reu-
niony salas de capacitacién, mayor espacio
de almacenamiento y logistica, y esta-
cionamiento exclusivo para clientes. Ade-
mas, implementamos un nuevo programa
de calidad en la atencion al cliente.

Como empresa lider en provision de
proyectos y equipamiento Hikvision de
Argentina y Latinoamérica, renovamos
todo nuestro equipo dedicado a provisién
y soporte de proyectos, implementamos
un nuevo programa de Registro de Pro-
yectos, un nuevo programa de finan-
ciacién, el nuevo programa de apoyo a
integradores Hikvision VASP (Value Added
Solution Partner) y organizaremos la se-
gunda edicion de la certificacion oficial
Hikvision HCSA. Finalmente, seguiremos
expandiendo nuestra red de distribui-
dores oficiales con el programa Hikvision
DPP (Dealer Partner Program) a lo largo
de toda la Argentina.

2) Creemos que a lo largo de este afo
el sector seguird experimentando un
proceso de crecimiento, acompanado
de inversion publica y privada.

N

@S'I‘ \‘ Catriel Boc-Ho
2027 | Socio gerente
\

.
.

1) Para este aio vamos a contar con
una linea renovada de los productos
Mark, con muchas novedades para el
sector, tratando de destacarnos de las
marcas masivas con un canal de distri-
bucion exclusivo cuyo objetivo es be-
neficiar al integrador con un producto
de alta calidad a un precio altamente
competitivo.

2) Este nuevo afo va a traer importantes
cambios en el sector, donde las empresas
se van a tener que anteponer a las marcas
y quienes no se adapten a las necesidades
de los clientes quedaran en posicion de
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desventaja. Es por eso que logramos
grandes acuerdos con marcas como
DSC, Obiquiti, Hikvision y Linksys para
poder ofrecer todas las soluciones a los
integradores.

3) Silicon Group, como todos los aios,
va a seguir trabajando para poder acer-
carse a los integradores, buscando fo-
mentar sociedades de negocios exitosas,
participando en todas las etapas de sus
proyectos con la mas amplia variedad
de productos. Sabemos que somos una
empresa joven con muchas ganas de
seguir creciendo y es un orgullo que
nuestros clientes sigan eligiéndonos dia
a dia. Estamos muy felices de crecer
junto a ellos.

/‘ - \
(%s—g “‘Santiago Paterson
J ' Director general
\simicro’

1) Durante este ano presentaremos
una nueva linea de tecnologia HD de
una marca pioneray de gran trayectoria
en el mercado. De la misma forma, in-
corporaremos una linea de cadmaras y
grabadoras IP, que incluye un amplio
abanico de productos para cada tipo de
solucion tecnoldgica.

En lo que refiere a capacitaciones,
vamos a continuar brindando seminarios
a nuestros clientes con el objetivo de
ayudarlos a desarrollar sus negocios. Se
dictaran cursos con contenido comercial
y también técnico, para principiantes y
para aquellos mas expertos que necesitan
el asesoramiento en cuestiones puntuales
de desarrollo de proyectos y/o técnicas.
En linea con esto, afianzaremos nuestro
vinculo con el cliente a través de un
programa exclusivo con beneficios y
oportunidades Unicas. Una nueva pla-
taforma web mas amigable nos acom-
pafnara durante 2017, con el objetivo de
brindar a nuestros clientes las mejores
herramientas para hacer su negocio mas
facil, profesional y rentable.

2) Las expectativas para este afo son
buenas. Como consecuencia de la aper-
tura del mercado, prevemos una mayor
competencia, la cual se traduce en un
mercado mas exigente. En este marco,
desde Simicro, entendemos que habra
que diferenciarse brindando un mayor
valor agregado al cliente.

Nuestro desafio para este afio es seguir
afianzando los pilares fundacionales que
nos han diferenciado como empresa a
lo largo de nuestra trayectoria: confianza,
transparenciay, principalmente, el acom-
pafamiento a nuestros clientes, porque
entendemos que la confianza es nuestro
principal valor agregado en seguridad
electrénica.

e
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1) Comenzamos este afio ampliando
el plantel técnico, tanto para el drea de
servicio técnico y mantenimiento como
para el area administrativo-técnico. El
objetivo es elevar nuestros estandares
de tiempos de respuesta y devoluciones.
Asimismo, también crecerd el plantel
comercial, al que incorporaremos un
vendedor con perfil técnico para poder
ampliar los objetivos de afo.

2) 2016 fue un ano atipico: muchas con-
sultas, asesoramientos y presupuestos sin
definicion. El 2017 comenzé con mucho
empuije. La proyeccion la vemos muy fa-
vorable a nivel general, sobretodo en la
calidad de trabajos solicitados.

Alejandro Lenton
| Gerente comercial

1) SoftGuard Tech, durante el primer
semestre de este aio, relanzara el médulo
MoneyGuard Web, en el que se invirtieron
gran cantidad de horas de desarrollo,
para ofrecer a nuestros clientes la mejor
solucion web administrativa del mercado
junto con el médulo CRM. De esta manera
queremos potenciar las campanas co-
merciales de nuestros clientes.

Asimismo, SoftGuard estara presente
este afno en mas de 30 eventos alrededor
del mundo, con la finalidad de mantener
el liderazgo en Software de Monitoreo
Integral y Human Monitoring en Lati-
noamérica. Enfocados en la capacitacion,
se realizaran Certificaciones de Admi-
nistradores SoftGuard en Panama, Co-
lombia y Buenos Aires. Ademds, estamos
lanzando la Certificacién de Operadores
2017 para todo el mercado del monitoreo,
ofreciendo profesionalizacion y estan-
darizacién de procedimientos.

2) Tenemos expectativas de gran creci-
miento para este ano. Estaremos en cada
rincén del pais y del continente acercan-
donos aun mas al cliente. El sector de la
seguridad electrénica estd en un mo-
mento, para nosotros, de inflexién y la
migracién de la seguridad personal, familiar
y patrimonial al smartphone dara un
nuevo impulso a la actividad.

\
Mario Koch

CEO

1) Este aio nos enfocaremos en pro-
mocionar nuestro nuevo panel Serenity
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Sistemas de detecion y alarma de incendio
Sistemas de deteccion por aspiracion forzada
Sistemas de extincién automdtica de incendios
Circuito cerrado de TV (CCTV)

Proyectos, instalaciones y asesoramiento

Mantenimientos correctivo y preventivo de las instalaciones
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GRUPO ISELEC ES MIEMBRO DE LA CAMARA
ARGENTINA EN SEGURIDAD

Empresa registrada y aprobada de acuerdo a la ley
2.231 disposicion 415-DGDYPC-2011 GCBA y la dis-
posicion 215/DGHP/15

: M e

¥ isclec

Integracion de seguridad electronica

Grupo Iselec SRL
Av. Presidente ). D. Perén 4086 (B1706CGZ) Haedo, Buenos Aires
Tel.: (54-11) 5294-9362 / 5294-9655
info@iselec.com.ar - wwww.iselec.com.ar
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Soluciones de Seguridad Electrénica

Servicio Tecnico de Mantenimiento

Soluciones Tecnologicas
BMS

Proteccion contra Incendios
Trailback

Consultoria

Tel. +54 11 4014-3200
info@securitasargentina.com

www.securitasargentina.com SECHRITAS



www.securitasargentina.com
www.securitasargentina.com

]

GONNER

e e H =
ﬂ; e . A

(TRTREY

G-Link
Controlador de Accesorios via SMS

Médulo controlador de accesorios via SMS de aplicacion en el
hogar, oficina e industria.
G-linK le permitira monitorear y comandar instalaciones remotas
sin la tener necesidad de encontrarse fisicamente en el lugar.
- Cuatribanda automatico: 850/1900MHz y 900/ 1800MHz
- L Destinatarios SMS
- L entradas digitales
- L salidas a relé na/nc
- L Leds indicadores de estado de entradas
- Extenso set de comandos para consulta, configuracion

y control remoto.

Sistemas de Seguridad

Domiciliaria - Automotor - Monitoreo

RX2C-433- TXW12

Receptor-Transmisor de largo alcance

Conjunto para sistemas de control a distancia como activacion
y desactivacion de sistemas de alarma; accionamiento de
portones y persianas eléctricas; llamada a personal de servicio
y encendido de luces.

Funciona conjuntamente con Transmisores de Control Remoto
TXW12. Compatible con cualquier central de alarma,
convirtienndo un sistema convencional en uno inaldmbrico.

RX2C-L33

Sistema autocddigo del2 bits.

Conserva codigos aun en ausencia de alimentacion
Alimentacion: 12VCC

Frecuencia: 433.92 Mhz

Led testigo: indica recepcion y falta de inicializacion.
Modelo de 2 canales.

TXWI12

Frecuencia portadora: 433,92 Mhz
Sistema codificacion: 12

Canales: 2

Alcance estimado: LOO mts
Alimentacion: Bateria 12v tipo a23

GP-600

Comunicador GPRS Universal

Comunicador GPRS para paneles de alarma gue transmitan en

protocolo Contact ID.

- Compatible con Paneles con comunicadores telefonicos con
protocolo CID.

- Conexion a entrada de linea telefonica del panel

- Transmision GPRS / SMS

- 2 Destinatarios SMS

- Operacion y programacion remota via SMS

- Periodo de supervision de GPRS, configurable de 1 a 99 min.

- L4 Leds indicadores de Estado

- Salida auxiliar programable

Carrasco 388 (C1LO7AVF) CABA . Tel.: (5411) 4L67L-0718 / L671-52L9 . info@gonner.com.ar . www.gonner.com.ar
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de Crow, un panel para residencias de
alta gama, countries, barrios cerrados y
empresas. Ademas, proyectamos conti-
nuar con el crecimiento de ventas de
los paneles Runner, que cuentan con
muchisimas ventajas comparativas y que
los instaladores ya estan eligiendo. Tam-
bién daremos a conocer nuestros nuevos
productos: sensores de exterior inalam-
bricos doble tecnologia y antimascotas,
sensores de exterior con cdmara y an-
tienmascaramiento, sensores cortina in-
aldmbricos con zona cero y teclados in-
aldmbricos.

Se abre un nuevo camino en el que la
dométicay la seguridad van de lamano,
y los paneles de Crow, en este aspecto,
cumplen con todas las necesidades del
usuario.

2) Esimportante que las empresas que
integramos el sector estemos a la altura
de los requerimientos de nuestros clien-
tes, por lo cual durante este afo brinda-
remos distintas presentaciones y capa-
citaciones.

N

Tan\;x‘ x‘ Augusto Maka.r
' Gerente operativo
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1) En Tanyx, tal como lo venimos ha-
ciendo desde hace mas de 8 anos, se-
guiremos apostando a las camaras IP
Foscam, afiadiendo a nuestro listado los
modernos porteros visores y sistemas
de alarma que presentaran en los préxi-
mos meses. Conjuntamente, seguiremos
ofreciendo cdmaras AHD y 4 en 1,ademds
de los DVR tribridos de Lenox by Qihan
y soluciones de conectividad inaldmbrica
con Wisnetworks.

En Lenox trabajaremos desarrollando
nuevos modulos para nuestro software
de control de personal y de accesos
Web. La intencién es expandirnos a
través de los distribuidores, no solo en
software, sino también en hardware. Tra-
bajaremos incorporando los nuevos pro-
ductos que presente ZKTeco, como ce-
rraduras biométricas, detectores de metal
y molinetes.

Este afio, como hicimos en 2016 con
excelentes resultados, tomaremos con-
tacto directo con nuestros distribuidores
einstaladores de todo el pais, ofreciendo
una amplia variedad de productos, aten-
cién pre y posventa, ademas de garantia,
soporte y capacitacion constante.

2) Comercialmente esperamos un muy
buen afno. De hecho, ya percibimos una
mejora respecto al afo pasado. Logica-
mente, con la incorporacién de nuevos
productos captaremos un publico nuevo.
A nivel global hay nuevas tecnologias y
productos que estamos testeando ahora
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para analizar su incorporacién en el corto
plazo.

( o x‘ Nelrson Curi
T ! Socio gerente
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1) Nuestra caracteristica principal es
seguir desarrollando soluciones y am-
pliando las que ya tenemos. Nuestras
grabadoras digitales Nuzzar ya son com-
patibles con los estandares ONVIF/RTSP
y para mediados de aio estaremos pre-
sentando una nueva consola de moni-
toreo centralizada, que permitira la ad-
ministracion tanto de las DVR como las
camaras, domos y otros dispositivos
compatibles, pensada y desarrollada
para el mercado local.

2) Como empresa implementadora de
soluciones de seguridad, creo que este
ano los negocios apuntan a clientes es-
tatales y ya estamos trabajando en varios
municipios con licitaciones ganadas y
apuntamos a trabajar mas en el dmbito
de la seguridad ciudadana.

3) Venimos de anos dificiles, donde la
situacion complicaba la inversion en
nuevos productos, aunque considero
que las nuevas pautas econémicas estan
empezando a sentirse en la cantidad de
trabajo e inversiones en soluciones de
seguridad por parte de nuestros clientes.
Esto nos permite encarar nuevos desa-
rrollos e ir cubriendo aspectos de la se-
guridad electrénica que soluciones im-
portadas no contemplan, como siempre
ha sido el objetivo de nuestra empresa.

/ \\‘ Carlos Camogli
( 'tqca | Jefe de Ingenieria y mercados
A\,

. / verticales Argentina

1) Tyco se encuentra potenciando sus
soluciones de seguridad electrénica y
control de accesos en el mercado cor-
porativo. Tras un 2016 con muchos pro-
yectos, la marca busca expandirse por
medio de sus soluciones integrales a
medida para cada cliente.

Como una de las empresas lideres en
el mercado de seguridad electrénica,
extincion y deteccion de incendio, se-
guimos apostando a la integraciéon de
todos nuestros sistemas de seguridad y
proteccién contra incendios, con el fin
de poder brindar a nuestros clientes una
solucién completa e inteligente segun
sus necesidades. Este afo vamos a po-
tenciar la integracion de todos nuestros
sistemas, ya que podemos elaborar so-
luciones sistematizadas que acortan los
tiempos de respuestas y mejoran la ca-
lidad en cada una y disminuyen la tasa

de errores humanos.

2) Luego de un exitoso 2016, con un
importante crecimiento, tenemos ma-
yores objetivos para este afio, con miras
a expandirnos no solo en volumen de
ventas sino también en portfolio de so-
luciones. Vamos a integrar los sistemas
de seguridad de las empresas, partiendo
de la base que hay clientes que tienen
productos aislados y dispares, con costos
muy altos e ineficiencia en su operativa.
Ademads, vamos a implementar nuestro
concepto BMS uniendo asi el control de
las operaciones y la seguridad electrénica.
Los beneficios de estos sistemas son
muchos, tales como ahorro energético,
automatizacién de tareas, optimizacion
de recursos y reduccién de consumo de
aguay electricidad.

N
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1) Este aflo vamos a incorporar muchas
novedades dentro de nuestra cartera
de productos. Por un lado los molinetes
de acceso, que presentan tres opciones:
estandar (sélo carcasa), proximidad o
sensor de huella. Ademas, permiten ser
integrados con su sistema actual de con-
trol de accesos. Planeamos implementar
una red de servicios autorizados para
esta nueva linea de negocio/producto
para todo el territorio nacional.

También hemos incorporado arcos de-
tectores de metales y detectores de
metal de mano que pueden ser aplicados
a multiples sectores: fabricas, edificios
gubernamentales, escuelas, eventos, etc.

En lo referente a capacitaciones, vamos
a realizar diferentes charlas y demostra-
ciones de software de los productos en
nuestro Experience Center, para que el
cliente se vaya familiarizando con toda
la gama de productos y sus multiples
aplicaciones. El cronograma de fechas
serd oportunamente anunciado por
nuestros canales de comunicacion.

2) El sector de la seguridad contintia
en crecimiento. Se estd optando cada
vez mas asiduamente por nuevos siste-
mas de reconocimiento y control y co-
mienza a ampliarse el mercado hacia
otras tecnologias. Ademds, cada vez hay
mayor demanda de soluciones a medida.
Es por eso que ZKTeco cuenta con un
departamento de desarrollo que da ca-
bida a todos los clientes que solicitan
un sistema especifico de seguridad apli-
cado a su negocio. Incluso se estan desa-
rrollando nuevas aplicaciones como el
ZKLogger, ZKVisitor y otras herramientas
de integracion con aplicaciones de ter-
ceros.m
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LightSYS™2 es un sistema de seguridad hibrido y versatil que
puede ser instalado en negocios y hogares

LightSYS™2 ofrece:

Video en vivo bajo demanda y video verificacion

Atractiva App para Smartphone que ofrece un sistema de control facil de usar
en cualquier lugar

Facil instalacion y servicios remotos a través del Bus de RISCO

Flexibilidad de comunicaciones con IP, GSM/GPRS, RTC - todo dentro de la
misma central

Completa gama de accesorios inaldmbricos bidireccionales y en el Bus de RISCO

RISCO Group @ @

Tel: +1 (305) 407-8229 | Email: SalesLatam@riscogroup.com

App Store  Play Store iRISCO


www.riscogroup.es

SISTEMAS DE CONTROL DE ACCESO

MC400

DCM SOLUTION, principal fabricante de equipamiento para sistemas de control de
acceso, ofrece una linea completa de productos para asistir a distribuidores e integradores
a mejorar las soluciones de seguridad y hacer crecer su negocio.

Para més informacién visite Www.dcm.com.ar E M

solution
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High Definition Composite Video Interface
- Modelos aptos para interior y exterior
- Compatibilidad (OMNVIE
- Cdmaras, domos, PTZ y
cdmaras lente Pin hole

- Modelos antivanddlicos

- DVR Tribridas HD y Full HD

DVR Tribridos

-720p /4,8y 16 canales

- Hasta 4 entradas/
salidas de audio/alarma

- Analégico/HD-CV| autoadaptativos

DRV Tribridos Full HD
- 1080p/ 4, 8 y 16 canales
- Hasta 4 entradas/
salidas de audio/alarma
- Hasta 2 canales IP
- Analdgico/HD-CVI autoadaptativos

Combinamos todos los productos
segun la necesidad del usuario

TECHONE

BUENDOS AIRES: RAMON CASTRO 1780 - OLIVOS - TEL. 471 1-0989 - CEL. 15-5304-4660 - NEXT 241*2228

cHuBuT: CEL.: O280 154 B49622

INFO@PROVISIONDIGITAL.COM.AR - WWW.PROVISIONDIGITAL.COM.AR


www.provisiondigital.com.ar
www.provisiondigital.com.ar

W Tienda de seguridad

Disco para almacenamiento SkyHawk de Seagate
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ARG SEGURIDAD

+54 11 4674-6666
ventas@argseguridad.com
www.argseguridad.com

Considerado Unico en su tipo, altamente fiable y completamente inteligente,
Seagate presenta su nuevo disco duro, SkyHawk, disefado para trabajar con
sistemas DVR y NVR, unidades que fueron perfeccionadas para cargas de trabajo
ininterrumpidas y con capacidades de hasta 10 TB.

Para obtener una maxima confiabilidad, SkyHawk cuenta con un avanzado
firmware llamado “ImagePerfect’, que permite reducir el nimero de imagenes
perdidas y su tiempo de inactividad que es hasta tres veces superior a un disco
duro tradicional. Adicionalmente, y gracias a sus altas prestaciones, el disco permite
grabar sobre el 90% del tiempo operativo y su ancho de banda facilita el soporte
de hasta 64 cdmaras de seguridad simultaneas.

También cuenta con un disefio y tecnologias avanzadas que permiten menos tasas
defalla, gracias a la eliminacién de vibraciones en la unidad, soporta la operacion en
climas adversos, trabaja en un amplio rango de temperaturas extremas entre 0 °C
hasta los 70 °Cy es completamente compatible para un entorno RAID.

Las unidades de disco duro para videovigilancia y grabacién continua de Seagate
cuentan con soluciones que parten de capacidades de 1 TB hasta 10 TB. Las pre-
sentaciones de 6 TB, 8 TB y 10 TB suman tecnologia de sensores de vibracién
giratoria para la proteccion adicional de datos, con interfaz SATA de 6 GB/s y una
caché de 256 MB, lo que otorga una fiabilidad y ancho de banda insuperables.

Asimismo, la empresa presenta el sistema Rescue Data Recovery Service que
permite recuperar datos de un disco duro que potencialmente haya fallado. De
esta manera, Seagate extiende su expertise hacia dreas tan sensibles como la recu-
peracion de informacion vital para el usuario.

Rescue Data Recovery Service, que se anuncio a fines del aio pasado durante el
evento de relanzamiento de la marca, ofrece a los usuarios acceso a un equipo
global de expertos en recuperacion de datos de clase mundial y con un indice de

satisfaccion del cliente del 95 %. m
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MICROGLOBAL

+54 11 4370-2100
info@microglobal.com
www.microglobal.com.ar

Microglobal, representante y distribuidor
de Pelco, presenta las camaras de la
gama Sarix® Professional (P), dispositivos
que ofrecen las caracteristicas y la fun-
cionalidad mas populares de la tecnologia
Sarix en una amplia gama de opciones
de interiores y exteriores, incluidas las
camaras tipo bullet y minidomos.

Dentro de la gama Sarix Professional,
las cdmaras bullet para interior y exterior
de la Serie IBP Sarix cuentan con una
lente zoom remota para gran angular o
necesidades de vigilancia de largo al-
cance. La capacidad de enfoque auto-
matico asegura que la cdmara pueda
reenfocarse automaticamente cuando
sea necesario. Ademas, la Serie IBP Sarix
presenta tratamiento de color avanzado,
un filtro de corte IR mecdnico e ilumina-
cion IR adaptativa integrada para mayor
sensibilidad en instalaciones con poca
luz.

La serie dispone de almacenamiento
de ubicaciones periféricas integrado en
una tarjeta microSD, permitiendo el al-
macenamiento de clips de video de di-
ferentes duraciones en funcién de la
alarma, pudiendo reescribirse continua-
mente la tarjeta SD en el caso de inte-
rrupcion de la red. El video puede luego
recuperarse de la tarjeta mediante el

protocolo FTP o bien usando un cliente
con perfil G de ONVIF activado.

Todas las cdmaras de Pelco utilizan una
interfaz de navegador web estandar
para facilitar la instalacion y la adminis-
tracién remotas. Los controles estan op-
timizados para permitir una configuracion
optima en un solo paso para funciones
como color, exposicién, control de par-
padeo y transmision.

CARACTERISTICAS

- Resolucion de hasta 5 MPx.

- Hasta 30 imagenes por segundo a 3
MPx.

- Lente zoom con enfoque automatico
motorizado remotamente.

- Hasta 64 GB de almacenamiento de
ubicaciones periféricas con tarjeta mi-
croSD.

- Deteccion de movimientoy de sabotaje
en camara.

- Alimentacion Ethernet (PoE+) Clase 4,
24VCA, 12VCC.

- Resistente a vandalismos segun IK10 y
proteccion contra el ingresode elemen-
tos extrafos IP66.

- Compatible con sistemas de video de
Pelco y de otros fabricantes.

- Conforme con perfiles Sy G de ONVIF.

- Soporte y garantia total de tres afos. m
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Pronext

Electricity & Security

ALARMA
AUTONOMA

cisa reparacion, dispc s de un equipo
técnico destinado a reparaciones. Nuestro
compromiso es que los productos no sean
descartables. Contamos con stock perma-
nente de repuestos que ayudara a acelerar
los tiempos de reparacion.

SIRENAS

SENSORES

STOCK PERMANENTE.

IMPORTADOR DIRECTO

Disponemos de stock gra a que
importamos de forma directa con los
fabricantes

www.pronext.com.ar
info@pronext.com.ar

PORTERO

BATERIAS VISOR

ASESORAMIENTO COMERCIAL

En nuestra oficina comercial ubicada en
Avenida Diaz

telefonicamente al (54 11) 4958-7717 de
lunes a viernes de9a 18 hs



www.pronext.com.ar
www.pronext.com.ar
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+'SJ\0N SEGURIDAD Y CONTROL

grandes mversmnes’" :

nosotros lo hacemos por usted...

Servicios Gerenciados de

Seguridad y Control.

Accesos y Seguridad. Operadores Certificados.
Control de Areas Criticas. Monitoreo.

Deteccién de Incendio. Mantenimiento.

CCTV Analdgica y Digital. Soporte 24 Horas.

CCTV Seguridad Ciudadana. pacitacion.
\isitas, Pertenencias y Control d

Contratistas
i
[empo y Amstencua 'de Personal. y
“-\‘ ! 1Y .
- 3 ’ L ". =

1 h

2 Distrito Tecnolégico
scai@datco.net
@ Catulo Castillo 3251, C1261ACS

www.datco.net Tel.: +54 (11) 4103. 1300 Fax: +54 (11) 4103. 1333

Sacuriy Froducts by GE are now parf of the UTC Fire & Security famiy ™ O
@ e=— UTc Fire & Sel:llriiy . T Life Safeiy 4 Communications
WA TEGIC AN TNER] IndlgoV|5|on

A United Tochnalcgies Company HID CORPORATION
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Software OneLink

_para Control de Accesos Blometrlcos
con Modulo para Visitantes

Control de acceso de personas mediante el reconocimiento biométrico:
incluyendo reconocimiento facial, de huellas, tarjetas y contrasea.

El Software OnelLink posee un niicleo independiente de los equipos particulares,

por lo tanto es flexible en la incorporacién de interfaces que controlan a cada uno en particular

grwolar Huclas Digitales

INNOVADOR SOFTWARE
QUE OPTIMIZA

LA INTEGRACION

DE ALTA SEGURIDAD

EN CONTROL DE ACCESOS

DISENADO PARA
CONTROLAR TODA LA
LiINEA DE PRODUCTOS

ZK TECO; EN ESPANOL,
DE MANERA AMIGABLE
Y EFICIENTE

Disponible en dos ediciones que varian en el alcance de las funcionalidades ofrecidas. &
» onelink - SERVER Edition  » oneLink - CLIENT Edition

* La interfaz de usuario de oneLink esté disefiada para optimizar la usabilidad,
reduciendo la cantidad de pasos para ejecutar cada proceso.

e Amplia gama de métodos de reconocimiento e identificacién en un mismo software
(rostro, huellas digitales, tarjetas, password).

e Miltiples métodos de control de acceso (por punto de acceso, por rangos horarios, etc.).

e Gestion de todos los puntos de acceso (ingreso/salida) desde una sola PC, o en Red.

* Soporte a trabajo en Red con una misma base de datos centralizada que brindan
la posibilidad de diversos puestos de operacion geograficamente distribuidos.

» Modo de trabajo en tiempo real, que permite visualizar en todos los puestos de trabajo
cada ingreso/salida de personas al momento de generarse el evento de acceso.

i 8

IMPORTAMOS EQUIPOS Y DESARROLLAMOS SOFTWARE || IMPORTAMOS TODA LA LINEA DE PRODUCTOS ZK TECO
ATENCION A DISTRIBUIDORES, INTEGRADORES E INSTALADORES DE SISTEMAS DE CONTROL DE ACCESOS

TekhnoSur N. A.

Sistemasy Soluciones Informdticas

Agustin Alvarez 1480 - Vicente Lépez (1638), Buenos Aires, Argentina
Tel/Fax: (011) 4791-2202/3200/2727 - comercial@tekhnosur.com - www.tekhnosur.com

/ Vanguardia en plataformas de gestién y control de accesos \


www.tekhnosur.com
www.tekhnosur.com

C& Net report

Botnets: un peligro latente

Por definicién, botnet es un término que hace referencia a “un conjunto o red de robots informdticos o

bots, que se ejecutan de manera auténoma y automatica’. Esta red maliciosa puede poner en peligro

toda una instalacion de dispositivos de sequridad si éstos no estdn debidamente protegidos.

\\

\ Lic. Damian Colaneri
/| Socio Gerente

T3 Tic Ingenieria SRL

T
N

C ontinuando con nuestra primera

notay para poner en foco la re-
levancia del conjunto de la seguridad
informatica y la seguridad electrénica,
abordaremos en esta ocasiéon un tema
desde hace muchos afnos conocido
por los expertos en seguridad infor-
madtica y que desde hace unos meses
es motivo de preocupacion parala se-
guridad electrénica: las botnet.

Dado que el propdsito de estas notas
es el de mejorar la confiablidad de los
dispositivos de seguridad electrénica,
hablaremos de las botnet sin abordar
detalles técnicos ya que es un tema
muy amplio. Sin embargo, para lograr
comprender como esto afecta a los
sistemas, ofreceremos algunos con-
ceptos basicos.

{QUE ES UNA BOTNET?

En palabras simples, una botnet es
una red de dispositivos (entiéndase
como dispositivo a cualquier equipo
gue pueda conectarse a una red TPC/IP)
controlada mediante un software dise-
Aado para tal fin, con el objeto de que
todos los dispositivos de esa red ejecuten
en conjunto una orden determinada,
sumando asi la potencia de todos como
en un trabajo en equipo.

(Para qué hacer esto? Tiene muchas
utilidades no éticas, entre ellas hacer
“caer” los servicios de una empresa.
Imaginemos la web del home banking
del banco X. Esta web estd montada
sobre un hardware y software calculado
para poder atender, simultaneamente,
a mil clientes. Si a este servidor le lle-
garan dos mil conexiones simultaneas,
el servidor colapsaria (mientras las 2000
peticiones estén activas) y no podria
atender ningun cliente, por lo cual las
personas que quieran operar a través
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del home banking de ese banco X no
podrian hacerlo, generando una gran
pérdida de dinero para el mismo.

Ahora, si en la casa del atacante solo
hay una PC, que generaria solo una
conexion con el banco X, jcomo podria
éste generar dos mil conexiones si-
multaneas? Usando una botnet.

Existen botnets de todo tipo y tamaro,
desde cientos hasta miles de disposi-
tivos conformandolas. Para poder ge-
nerar una botnet, primero deben in-
fectarse los dispositivos “victima” para
transformarlos en equipos “zombies”
delaredy asi hacer que ejecuten nues-
tras 6rdenes cuando lo solicitemos.
Por ejemplo, atacar al banco X.

Hasta no hace mucho las botnets es-
taban formadas por PCs infectadas,
aunque esto comenzd a cambiar, in-
cluyendo entre los infectados a los dis-
positivos de seguridad electrénica. Esto
sedebeaque, aligual que IdC (Internet
de las cosas o Internet of things) estos
dispositivos con conexion TCP/IP tienen
escasa o practicamente nula seguridad.
Por ello es que resulta mas sencillo in-
fectar dispositivos como camaras IP,
DVR, NVRy todo dispositivo que estu-
viera conectado a internet.

TESTEO DE BOTNETS

Para probar estas nuevas botnet ba-
sadas en IdC, donde entran los dispo-
sitivos de seguridad electrénica, el 21
de octubre de 2016 se hizo publico un
capitulo de una botnet IdC llamada
“Mirai” ™ (futuro en japonés), la que
utilizando menos del 10% de su po-
tencia paralizo la costa este de Estados
Unidos realizando millones de peticio-
nes al servidor DNS de laempresa DYN,
lo cual generé la caida, entre otras
webs, de las redes Twitter, Facebook,
Github y Spotify.

Segun lo explicado en los parrafos
anteriores, debemos tomar conciencia
de lo peligroso que es una botnet for-
mada con dispositivos IdC y, mds aun,
cuando estas botnets pueden alquilarse

por la cantidad de horas que uno desee
en la“deep web" (web profunda) usando
una plataforma de ataque disefada
para ser operada por personas que no
sean del sector informatico y abonando
el costo de la misma de forma anénima
con bitcoins (moneda virtual). Imagi-
nemos, entonces, el caos que puede
generar un empleado descontento re-
alizando un ataque contra su empresa
con solo unos clicks.

Es por esto que la seguridad infor-
matica de los dispositivos de seguridad
electrénica debe ser mejorada. El im-
plementador es responsable de man-
tener todos los dispositivos actualizados
con el ultimo firmware, realizar audi-
torias sobre los equipos, estar al tanto
de nuevas vulnerabilidades del modelo
y marca de dispositivos que usa y, en
caso de ser necesario, reclamar al dis-
tribuidor de la misma para que desde
la fabrica se genere un parche.Y es en
este Ultimo punto donde notaremos
una diferencia entre la respuesta de
dispositivos de marcas reconocidas
con respecto a marcas geneéricas. Em-
presa, rubros y edificios importantes
deben comprender que no solo el
costo financiero a la hora de adquirir
sus dispositivos de seguridad es lo que
importa, sino también las pérdidas que
pueden generarse por bajar costos sin
medir consecuencias, ya sea con pro-
ductos genéricos y/o integradores no
idoneos o certificados.

Como dice el dicho, “en seguridad lo
barato puede resultar muy caro”.

Para cerrar esta entrega les dejo una
pregunta: jsaben ustedes si en este
momento sus PCs y/o dispositivos de
seguridad electrénica son parte de una
botnet? m

(1) Si desea conocer mas sobre Mirai, el
malware realizado para botnet de IdC, el
cédigo fuente del mismo es publico y esta
disponible en la web:
https://github.com/jgamblin/Mirai-Source-
Code.
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SISTEMA ENERGIZADO
DE PROTECCION PERIMETRAL

CERTIFICADOS DE CUMPLIMIENTO
DE TODAS LAS NORMAS VIGENTES

SEGURIDAD PERIMETRAL EFECTIVA
NO GENERA FALSAS ALARMAS

LA MEJOR ECUACION COSTO BENEFICIO
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Fabricamos e Instalamos en todo el pais

GRO

CERTIFICADO DE SEGURIDAD
® |a Repablica Argentina suscribe a las
Normas de Seguridad de la Unién Europea
(IEC 60335-2-76 e IEC 60335-1 segin
certificados N° 5-0228-001-1/2/3/4/7/8),
las cuales admiten el uso de estos equipos
para fines de seguridad patrimonial.

e La fabricacion de los sistemas SEPP

como todos los productos Mandinga Dr. Domingo Cabred 4701

cumple con todas las Normas de sequridad . .

eléctrica vigentes en la Argentina. (C1437HWI) Ciudad de Buenos Aires
5411 4912-1807 / 1897 / 1676 / 1733

Certificacion IRAM

S-0228-001-1/2/3/4/5/6/7/8. ventas@nagroz.com.ar ® Www.nagroz.com.ar


www.nagroz.com.ar
www.nagroz.com.ar

BATERIAS DE GEL N VIDEO BALUNES PASIVOS
PARA ALARMAS, UPS, CARROS DE GOLF DISTANCIA DE TRANSMISION
LUCES DE EMERGENCIA, ETC. HASTA 400 MTS POR CABLE UTP

VAPEX®

“\ CR2032
3.0V

PILAS
PARA SENSORES INALAMBRICOS
CABLES UTPY FTP CR2,CR123
SPLITTERS VGAy HDMI PARA INSTALACIONES PARA CONTROLES REMOTOS,
DE CAMARAS Y REDES TIPO BOTON: A23, A27, ETC.

www.grupomarmara.com.ar @

\A GRUPO MARMARA Frim—

México 1352 - (1097) CABA (54 11) 4384-6092 / 4381-5448 / 8453 @


www.grupomarmara.com.ar
www.grupomarmara.com.ar
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ESPECIALISTAS EN SEGURIDAD PERIMETRAL

Integracion total
en proteccion perimetral

ALIARA, mas de 15 anos disenando
sistemas de seguridad perimetral,
lider y referente en el mercado
argentino y latinoamericano.

Energizador de Perimetros, di
y repele un intento de i .
mediante la posibilidad de recibir
una descarga eléctrica No Letal.

Apto para todo tipo de condicién
climatica y distintas s_up_erficieg,

 Software de Control integra
Totalmente amigable.

Facil de operar. —+<}
Conexion en red.

Mapa del sitio digitalizado.

Alarmas audibles y visuales. ‘
Reporte de eventos. |
|
|

Parametros de diagnostico de estado
de baterias, placas y niveles de ajusté

CERTIFICACIONES

(@om e

60315-2-Té

Tel.: (54-11) 4795-0115 - ventas@aliara.com - www. ahara corn
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capacitaciones

WEBINARS
TEMATICOS

TRINERGIA
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Capacitaciones
Nuevo ano de calendario completo

Alonso Alarmas inicia sus actividades académicas y presentaciones por toda
Latinoamérica con una agenda que incluye la participacion en Trinergia, una
organizacion que reline a las tres empresas fabricantes mas importantes de
Argentina.

La empresa ya puso a disposicion de sus clientes el calendario de inscrip-
ciones a través de su pagina web: en la seccion “Capacitaciones” pueden
encontrarse nuevos webinars tematicos de sesenta minutos, que permiten
abordar temas puntuales de programacion o conexion de equipos, asi como
también conocer nuevos lanzamientos.

Por otra parte, y por tercer ano consecutivo, continda la inscripcion de téc-
nicos certificados al programa de certificacion Alonso, este afio con bene-
ficios entre los que se encuentran un ano de suscripcion gratuita a la
“Revista Negocios de Seguridad”. El principal propésito para los instalado-
res es que dicho programa brinde el mayor beneficio, preparandolos técni-
camente y dandoles la oportunidad de que el usuario final pueda contactar
sus servicios a través del sitio web de Alonso Alarmas.

Mas informacion en www.alonsohnos.com/Capacitaciones

SIMPLICIDAD ABSOLUTA!

EN PROGRAMACION

Ahora podés guardar

y compartir las
programaciones a través
de la aplicacion

Aplicaciones
AlarmWizard, un aliado para el instalador
que sigue brindando beneficios

En la nueva versién de AlarmWizard, ya disponible en las plataformas de
descarga, es posible guardar y compartir programaciones.

A partir de la version 2 de la aplicacion es posible guardar localmente las
programaciones generadas desde la app en los dispositivos que la ejecuten.
Esta actualizacion comprende tanto a la plataforma iOS como Android. A su
vez, es posible compartir estas programaciones guardadas como archivos
adjuntos en e-mails.

Por otra parte, en el caso de los dispositivos que corren bajo iOS, es posi-
ble descargar las programaciones en un ordenador a través de iTunes, con
el moévil conectado al mismo.

Mas informacion sobre la app en http.//wizard.alonsohnos.com/

Productos
Moédulo de comunicacién 1P-400

El médulo de comunicacion IP-400 es un dispositivo que le permite al panel
de alarmas conectarse a internet mediante tecnologia WiFi, de esta manera
IP-400 se transforma en un elemento vital tanto para la estacién de moni-
toreo como para el usuario final, configurando hasta dos destinatarios IP y
cuatro terminales diferentes (tablets/smartphones). Compatible con A2K8 y
A2K4-NG, se programa por teclado, médem o PC link.

Con el médulo IP-400 es posible utilizar la aplicacion Alarm Control y de
esta manera obtener un completo control a distancia sin costos adicionales.

Mas informacién sobre la app en hitp:/micrositio.alonsohnos.com/ip-400



http://micrositio.alonsohnos.com/ip-400
http://wizard.alonsohnos.com/
www.alonsohnos.com/Capacitaciones
www.alonsohnos.com

Mas de 30 anos
brindando

calidad y excelencia
en nuestros cables

Especialistas en cables para

comunicaciones, transmision de
- i il

datos e interconexionado

de Sistemas de Videovigilancia.

NUESTROS PRODUCTOS:
CABLES s _ TRANSMISION "-._‘ PARA SISTEMAS 7=, CABLES
TELEFONICOS >‘ -~ DEDATOS ‘ DE SEGURIDAD *:-—" ESPECIALES

« Multipares Plantel Interior « Cables UTP Interior y Exterior Cat.5 « Cables Telefénico Blanco + Cables Blindados Par Compensados

« Multipares Subterrdneos « Cables UTP Auto Suspendido Cat.5 « Cables para Intercomunicadores « Desarrolios Especiales

= Multipares Auto Suspendidos « Cables FTP Interior y Exterior Cat.5 « Cables Coaxiales RG59u

« Cables de Instalacién Interna + Cables FTP Auto Suspendido Cat.5 « Cables UTP y FTP Interior y Exterior

yAcometida + Cables para Sensores de Incendio

Asesoramiento Especializado

Varela 3525/41 « CAB.A. - Argentina o’
Tel. (5411) 4878-0924/0925/0926 vAr"Cor

o= ] e B I:HSE| ventas@anicorcables.com.ar - www.anicorcables.com.ar 5\ i

Cdmara Argentina de industrias Electronicas,
inicas, |

Camara Argentina

Informdtica y Control Automitico de Seguridad Electrimica


www.anicorcables.com.ar
www.anicorcables.com.ar

LacONveniencia

de trabajar con / C| ka

los eXpertOS. <__) ELECTRONICA

Ofrecemos calidad en
componentes electronicos,
eficiencia en distribucion,
conocimiento técnico

y desarrollos a medida.
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FORT DATA CRBRLAY
SUN HOLD ELECTRIC INC.

7 INNOVACION Estudiamos y avalamos nuestros productos, brindando
CERTIFICADA seguridad en cada compra.

ASESORAMIENTO Contamos con profesionales de alto nivel técnico,
& CONOCIMIENTO para asesorar a nuestros clientes.

En Cika usted confia.

info@cika.com www.cika.com.ar
Av. De Los Incas 4821 CP1427 - Ciudad de Buenos Aires, Argentina - (5411) 4522-5466 (Rotativas)

REPRESENTANTES EN EL INTERIOR: CORDOBA: (0351) 486-4247 475-9091 6 475-1550 pedidos @linetec.com.ar
ROSARIQ: (0341) 430-0145 labda@arnet.com.ar - MENDOZA: (0261) 499-0700 informes @ityt.com.ar


www.cika.com.ar
www.cika.com.ar

Linterna

RECARGABLE ESPECIAL

PARA SEGURIDAD

+ Lintemas con bateria de 6 volt - 4 amp.

- Recargable con 220 volt. 0 12 volt del automovil.

*|deal para camping, caza, pesca, seguridad, luz de emergencia, etc.
+2 horas de autonomia.

Representante de Baterias

Panasonic

Stock permanente en baterias importadas,
también tenemos en stock permanente
baterias de 12 volt 7 amp nacionales recicladas,
marca RISTTONE.
Se recomienda su uso solo en alarmas.

—

RISTTONE

Tel:nolog#a d'e punta

BATERIAS PARA

* Alarmas, UPS, Luces de Emergencias, Boyeros eléctricos, Juguetes, etc.

* Cortadoras de Césped - Carros de Golf - Hidrolavadoras Barredoras - Tijeras Hidraulicas - HidroGrias
+ Motos: Importadas / Nacionales - JetSky - Cuatriciclos
+ Automotores - Camiones - Grupos Electrogenos

RISTOBAIL

RISTOBAT S.R.L. Cangallo 3984 - (1872) Sarandi - Buenos Aires - Argentina
Tel: (54 11) 4246-1778 - Fax: (54 11) 4246-6447

info@bateriasristobatsrl.com.ar - ventas@bateriasristobatsrl.com.ar - www.bateriasristobatsrl.com.ar

M E J O R PR ECI O & CALI D AUD
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Otro gran logro para nuestra Camara

Acta compromiso entre
DPSGP y CEMARA

La Camara y el ente regulador de la seguridad privada en la provincia de Buenos Aires acordaron procedimientos
para la homologacion de las estaciones de monitoreo afincadas en este territorio.

\

El 18 de enero, la CaAmara de Empresas de
Monitoreo de Alarmas de la Repdblica Ar-
gentina, CEMARA, junto a autoridades de la Di-
reccion Provincial para la Gestion de la Segu-
ridad Privada, dependiente del Ministerio de
Seguridad de la Provincia de Buenos Aires, fir-
maron un acta compromiso en la que se defi-
nen, en forma exclusiva para las empresas
socias de nuestra entidad, consideraciones
especiales para proceder a la habilitacion de
las mismas dentro del marco de la Ley 12.297,
como empresas del rubro.

Este acuerdo constituye un gran logro y un
avance muy importante ante diferencias con-
ceptuales en el desarrollo de la actividad, que

histéricamente habia planteado la Cadmara
ante los distintos funcionarios que sucesiva-
mente estuvieron a cargo de dicha cartera,
sin poder llegar a una solucién concreta. La pre-
disposicion de las actuales autoridades y la
siempre dispuesta actitud de nuestra Cama-
ra al didlogo, lo hicieron posible.

Este acuerdo constituye un verdadero ejem-
plo de caso de éxito de complementacion en-
tre lo pdblico y lo privado.

Estuvieron presentes, por parte del Ministe-
rio de Seguridad, el Director de Planificacion
y Coordinacién, Sr. Guillermo Gutiérrez; el Di-
rector General de Recursos de Nuevas Tecno-
logias y Comunicaciones, Sr. Alberto Crovara;
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el Director Provincial para la Gestion de la Se-
guridad Privada, Sr. Alberto Greco; y el Subse-
cretario de Planificacion, Gestion y Evaluacion
de este Ministerio, Vicente Ventura Barreiro.
Por su parte, por CEMARA estuvieron pre-
sentes su Presidente, Walter Dotti; el Vice-
presidente Miguel Turchi, el Secretario Gaston
Lupetrone, el Prosecretario Sergio Desivo Car-
bano, el Tesorero Alberto Zabala, los Vocales
titulares Dario Maquirriain y Fernando Solari,
el Vocal suplente Eduardo Loto y varios socios
de la Camara, cuyas empresas han adherido
al acta compromiso.

iSeguimos trabajando en equipo!

mm@mﬁum DE EMPRESAS DE MONITOREO DE ALARMAS DE LA REPUBLICA ARGENTINA
" AVENIDA BELGRANO 1315 - 62 PiSO - C.A.B.A. - ARGENTINA - TEL/FAX: (011) 4383-9651

INFO@CEMARA.ORG.AR / WWW.CEMARA.ORG.AR
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Intersec

29 - 31 Agosto, 2018
lLa R-ural Predio Ferial, 'B'ue-nos Aires Argentina

Exposicion lnternacmnal de Seguridad, |
Proteccion contra Incendios, Segurldad Electronlca,' |

Industrial y Proteccion Personal

W @Intersec_ BA
K /IntersecBuenosAires
WWW.Intersechuenosaires.com.ar

Camara Argentina
e Seguridad

es de_ 13a 20 h_s.

nenores de 16 afios incluso aco
+ 54 11 4514 1400 - intersec@ar



www.intersecbuenosaires.com.ar
https://twitter.com/Intersec_BA
https://www.facebook.com/IntersecBuenosAires
www.intersecbuenosaires.com.ar
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userGroup H AR INTERNACIONAL

www.ipusergroURiCEESE. de Tecnologia en Seguridad, Redes e Infraestructura
"IP-in-Action LIVE Buenos Aires”

“ ABASTOHOTEL

El Centro para el Aprendizaje y
Conocimiento de la Seguridad
Fisicay en Red

Oportunidad unica para ampliar
su red de contactos

El evento de Actualizacion por excelencia!

BUMPANIASEXPUSITUHAS
ANIXER aviciLon &QEBS

/. FLUIDMESH HIKVISION InWidy>

—
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DE DVR A NVR EN UN CLICK!

Caracteristicas principales de los XVR Serie 4xxx

« Compatibles con los estandares mas importantes del mercado.
« Graban en 720p/1080N

- Mayor cantidad de canales: funciona como NVR 4+1, 8+2, 16+4
« Ahorran 70% de espacio con H.264+

- Garantia de 4 anos, respuesta en 24Hs

- Mayor rentabilidad para el instalador

GRABADORES TRIBRIDOS: HDCVI - ANALOG - IP

Al . )

XVR-4104-53 XVR-4108-53 XVR-4116-53

Grabador Tribrido - 720p / 5Mpx Grabador Tribrido - 720p / 5Mpx Grabador Tribrido - 720p / 5Mpx

+ 1080N/720P @ 25fps « 1080N/720P @ 25fps « 1080N/720P @ 25fps

» 5Mpx Mdximo en canales IP « 5Mpx Mdximo en canales IP « 5Mpx Méximo en canales IP

« Tribrido: Compatible con HDCVI/IP/Analégico « Tribrido: Compatible con HDCVI/IP/Analdgico « Tribrido: Compatible con HDCVI/IP/Analégico
+5 canales IP (0 4 en BNC + 1 IP) +10canales IP (0 8 en BNC + 2 IP) +20 canales IP (o 16 en BNC + 4 IP)

« Plug & Play - p2p + Plug & Play - p2p + Plug &Play - p2p

GRABADORES 5-EN-1: HDCVI - AHD - TVI - ANALOG - IP

XVR-4104-S5 XVR-4108-S5 XVR-4116-S5

Grabador 5-EN-1 - 720p / 5Mpx Grabador 5-EN-1 - 720p / 5Mpx Grabador 5-EN-1 - 720p / 5SMpx

+ 10BON/720P @ 25fps + 1080N/720P @ 25fps + 10B0N/720P @ 25fps

+ 5Mpx Maximo en canales IP + 5Mpx Maximo en canales IP + 5Mpx Méximo en canales IP

+ Soporta: HDCVI/ AHD /TVI /IP / Analégico + Soporta: HDCVI/ AHD /TVI / IP / Analégico + Soporta: HDCVI/ AHD /TVI/ IP / Analégico
«5canalesIP (o 4en BNC+11P) « 10 canales IP (0 8 en BNC + 2 |P) »20canalesIP (0 16 en BNC + 4 IP)

+Plug & Play - p2p « Plug & Play - p2p «Plug & Play - p2p

info@bigdipper.com.ar - www.bigdipper.com.ar - (011) 4481 - 9475 / 3221 - 8153 Big Dipper
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Revista Negocios de
Seguridad® es medio
de difusion de las
actividades de CESEC
www.cesec.org.ar

Revista Negocios de
Seguridad® es medio
de difusién de las
actividades de CEMSEC
Www.cemsec.org.ar

Revista Negocios de
Seguridad® es medio
de difusion de las
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Www.cemara.org.ar

Revista Negocios de
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www.casel.org.ar

Revista Negocios de
Seguridad® es medio
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www.ipusergrouplatino.com

103 360 SISTEMAS DE SEGURIDAD
+54 2320 302-330
info@360sistemasdeseguridad.com
www.360sistemasdeseguridad.com

76 ALESAT MONITOREO
0800 222 7297
info@alesat.com.ar
www.alesat.com.ar

76 ALESSI
+54 261 424 0021
info@alessi.com.ar
www.alessi.com.ar

135 ALIARA
+54 11 4795-0115
ventas@aliara.com
www.aliara.com

26 ALONSO HNOS.
+54 11 4246-6869
info@alonsohnos.com
www.alonsohnos.com

58 AMERICA SEC

59 +54 11 4861-8960
info@asec.com.ar
www.asec.com.ar

137 ANICOR CABLES
+54 11 4878-0924
ventas@anicorcables.com.ar
www.anicorcables.com.ar

111 AR CONTROL
+54 11 4523-8451
ventas@arcontrol.com.ar
www.arcontrol.com.ar

77 ARG SEGURIDAD
+54 11 4674-6666
ventas@argseguridad.com
www.argseguridad.com

54 BCG

55 +54 11 4308-0223
info@bcggroup.com.ar
www.bcggroup.com.ar
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86 ventas@bigdipper.com.ar
87 www.bigdipper.com.ar
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info@zksoftware.com.ar
www.zksoftware.com.ar

115 ByH INGENIERIA
+54 3496 42-7652
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www.byhingenieria.com

102 BYKOM
+54 223 495-8700
info@bykom.com.ar
www.bykom.com.ar

34 CENTENNIAL ELECTRONICA

35 +54 11 6777-6000

36 centennial@getterson.com.ar

37 www.getterson.com.ar

118 CENTRY
+54 11 4122-1000
centry@centry.com.ar
www.centry.com.ar

138 CIKA ELECTRONICA
+54 11 4522-5466
info@cika.com
www.cika.com

143 CYGNUS

145 +54 11 3221-8153
www.cygnus.la

21 DAHUA TECHNOLOGY CO. LTD.
+86 (571) 8768-8883
overseas@dahuatech.com
www.dahuasecurity.com

130 DATCO
+54 11 4103-1300
scai@datco.net
www.datco.net
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+54 11 4711-0458
info@dcm.com.ar
www.dcm.com.ar
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+54 223 495-2500
info@deitres.com.ar
www.deitres.com.ar
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+54 11 4756-0709
www.dexa.com.ar
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93 +54 11 4932-3838
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www.dialer.com.ar
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www.dmasrl.com.ar
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42 +54 11 4862 5054
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www.dramstechnology.com.ar
61 DVR STORE
62 +54 11 4632-5625
63 info@dvr-store.com.ar
www.dvr-store.com.ar
30 DX-CONTROL
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www.dxcontrol.com
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www.elcasrl.com.ar
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+54 11 4384-6092
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www.gruporsi.net
98 GTE
99 +54 11 4896-0060
info@gte.com.ar
www.gte.com.ar
65 HIKVISION LATAM
+56 2 2405-5333
latam.sales@hikvision.com
www.hikvision.com/es-la/
105 HURIN
+54 11 4583-6653
ventas@hurin.com.ar
www.hurin.com.ar

147 INTELEKTRON
+54 11 4305-5600
ventas@intelektron.com
www.intelektron.com
121 ISELEC
Tel./Fax: (54 11) 5294-9362
e-mail: info@iselec.com.ar
web: www.iselec.com.ar
142 IP USERGROUP
pr@ipusergroup.com
www.ipusergrouplatino.com
46 KIT EXPERTO
47 +54 341 528-6300
info@kitexperto.com
www.kitexperto.com
49 LANTRONICA
50 +54 11 5368-0503
51 info@Iantronica.com.ar
www.lantronica.com.ar
100 LARCON-SIA
+54 11 4735-7922
ventasba@larconsia.com
www.larconsia.com
141 MESSE FRANKFURT ARGENTINA
+54 11 4514-1400
intersec@argentina.messefrankfurt.com
www.intersecbuenosaires.com.ar
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twitter.com/microcomarg
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+54 11 4370-2100
info@microglobal.com.ar
www.microglobal.com.ar
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ventas@nagroz.com.ar
www.nagroz.com.ar
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www.nanocomm.com
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+54 11 4554-9997
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www.provisiondigital.com.ar
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+54 11 4361-6006
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www.puntocontrol.com.ar
89 RADIO OESTE
90 +54 11 4641-3009
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www.radio-oeste.com.ar
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+54 11 4896-9800
ventas@rydsa.com.ar
www.rydsa.com.ar
125 RISCO
+1 (305) 407-8229
SalesLatam@riscogroup.com
Www.riscogroup.com
139 RISTOBAT
+54 11 4246-1778
ventas@bateriasristobatsrl.com.ar
www.bateriasristobatsrl.com.ar
122 SECURITAS
+54 11 4014-3200
www.securitasargentina.com
117 SECURITY FACTORY
+54 11 4633-3538
ventas@securityfactory.com.ar
www.securityfactory.com.ar
10 SECURITY ONE
11 +54 11 4555-1594
12 info@securityone.com.ar
Wwww.securityone.com.ar
74 SEG
75 +54 11 4761-7661
info@seg.com.ar
www.seg.com.ar
22 SELNET
23 +54 11 4943-9600
83 info@selnet-sa.com.ar
85 www.selnet-sa.com.ar
69 SILICON GROUP
+54 11 6009-2005
ventas@silicongroup.com.ar
www.silicongroup.com.ar
06 SIMICRO
07 +54 11 4857-0861
08 ventas@simicro.com
09 www.simicro.com
27 SOFTGUARD
+54 11 4136-3000
ventas@softguard.com
www.softguard.com
78 STARX SECURITY
79 Tel./Fax: (54 11) 5091-6500
80 e.mail: ventas@starx.com.ar
81 web: www.starx.com.ar
88T3TIC
info@t3tic.com.ar
www.t3tic.com.ar
109 TANYX SEGURIDAD
+54 11 4108-8400
www.tanyx.com.ar
www.foscam.com.ar
18 TECNOLOGIA EN SEGURIDAD
19 +54 11 5238-5553
info@tecnologiaenseguridad.com
www.tecnologiaenseguridad.com
131 TEKHNOSUR
+54 11 4791-3200
comercial@tekhnosur.com
www.tekhnosur.com
56 TODO SEGURIDAD
+54 387 431-6429
todoseguridadnoa@gmail.com
www.todoseg.com
29 TRINERGIA
www.trinergia.com.ar
33 TRUE DIGITAL SYSTEMS
+54 11 4580-2051/52/53
info@tdsintl.com
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70 ZKTECO ARGENTINA
71 +54 11 4785-6481
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Si Usted desea asesorarse sobre los innumerables beneficios de anunciar en Negocios de Seguridad”
por favor contactenos de lunes a viernes de 9 a 18 al (54 11) 4632.9119

Negocios de o
Seguridad

%

3 online

Llegamos a 12000 contactos
nacionales y 8000 latinoamericanos

Con un solo clic podes informarte
y conectarte directamente con

nuestros anunciantes.
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&, SWITCH DE DATOS DISENADOS
CYGNUS 20 ESPECIALMENTE PARA CAMARAS IP

electromcs

LINEA ENTRY LEVEL

$1004-60 $1008-120 $1016-300 $1024-420

CITTATTI T[T Je
4 ports entry level 8 ports entry level 16 ports entry level 24 ports entry level
« 4x puertos PoE+ @100Mbps « 8% puertos PoE+ @100Mbps « 16x Puertos PoE+ @100Mbps « 24x puertos PoE+ @100Mbps
+ Hasta 60W total PoE « hasta120W total PoE = Hasta 300W total PoE ¢/ indicador + Hasta 420W total PoE ¢/ indicador
« Uplink: 2x Ethernet @100Mbps « Uplink: 2x Ethernet @1Gbps de consumo de consumo
« Modo CCTV hasta 250Mts. « Modo CCTV hasta 250Mts. « Uplink: 2x Ethernet @1000Mbps + = Uplink: 2x Ethernet @1000Mbps +
+1.25Gbps / 0.88Mpps +5.6Gbps / 4.2Mpps 1x fibra 6ptica 1x fibra 6ptica

= Puerto para administracion PoE + Puerto para administracién PoE

o " (100 ) iGDW
Mbps | | PoE

_J'l_)

: [ﬂ 120w - Modo CCTV hasta 150Mts. - Modo CCTV hasta 150Mts.

o i | R +7.2 Gbps / 5.36Mpps - 8.8Gbps / 6.55Mpps

BB B2 BEIE
LINEA HIGH END

52004-240 52008-150 52024-420 57024 ,[%g

4 ports industrial 8 ports high end 24 ports high end 24 ports modular core switch
- Alimentacién redundante « 8x puertos Hi-PoE @1000Mbps « 24x puertos PoE+ @1000Mbps « Fuente de alimentacién redundante
« Fanless: disipacion de calor sin +Hasta 150W total Hi-PoE + Hasta 370W total PoE + 3 Slots p/ médulos S7024-8F/8T
ventilador mecénico + Uplink: 4x Ethernet @1000Mbps « Uplink: 2x Ethernet @1000Mbps + « Uplink: 2x ethernet @1000Mbps +
« 4x puertos Hi-PoE @1000Mbps + 2x fibra dptica 2x fibra dptica 2x fibra dptica
« Hasta 240W total Hi-PoE « Buffer de 4Mb, ideal para imagen 4K = Administrable L-2 « Transmisién de datos de alta velocidad
« Uplink: 2x Ethernet @1000Mbps + « Modo CCTV hasta 250Mts. « 56Gbps / 41.66Mpps « Administrable L-2
2x fibra Optica « Administrable L-2 = 70Gbps / 42Mpps
+ 5.6Gbps / 4.2Mpps + 24Gbps / 18Mpps . $7024-8f | 8 port module sfp

« 8% puertos Gigabit de fibra 6ptica

Vend [-j [H‘,?g';; + Network Standard: IEEE802.32

$7024-8T | 8 port module rj45
« 8x puertos Ethernet @ 1000Mbps
« |[EEEB02.3, IEEEB02.3u, IEEEBD2.3ab

wno 240w
Mbps J |n PoE

(@)
STOCK PERMANENTE | ;3 ANOS DE GARANTIA!

¢ POR QUE DISENADOS ESPECIALMENTE PARA CAMARAS IP ?

- Alcance extra sobre UTP:
Hasta 250m para datos + alimentacion (PoE).

- Buffer extendido:
Optimo para un streaming fluido de video en HD y Ultra HD.

; 2 250 I 250m zsnmI I @
» Mayor eficiencia:

Bloquea comunicacion innecesaria entre puertos de camaras, | S l . | e | | = | I o |
permitiendo concentrar recursos en el enlace camara-NVR.

ribuidor oficial Cygnus electronics. info@bigdipper.com.ar
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SERVIGIO MAYORISTA
DE MONITOREO DE ALARMAS
PARA EMPRESAS E INSTALADORES

MONITOREO MAYORISTA
DE ALARMAS

Un servicio desarrollado para empresas e
instaladores que deseen incursionar en el
negocio del monitoreo de alarmas.

La personalizacion del servicio le permitira
un crecimiento rapido, organizado y orgénico.

VIDEO VERIFICACION

DE ALARMAS
% Integre los sistemas de alarmas de sus
clientes con sistemas de video,

mejorando la calidad del servicio.

SEGUIMIENTO Y LOCALIZACION
DE VEHICULOS
@ Nuestra poderosa plataforma dedicada

a la geo localizacion, le pemitira a usted

y a su empresa ofrecer el servicio de

-\ CRUPORSI monitoreo movil en tiempo real.
Red de Seguridad Integral
0810-777-3322
(5 41 -l) 5279-9758 ASESORAMIENTO Y
info@grupursi.net CAPACITACIONE'S AL INSTALADOR
WWW. gruporsi.ne t RSl ofrece capacitacit?n profesional.
Los entrenamientos teécnicos y capacitaciones

Seguinos en: DA comerciales son el principal mptor de una
empresa. Acceda a ellos a través de RSI.


www.linkedin.com/in/grupo-rsi-260496100
www.twitter.com/grupo_rsi
www.facebook.com/GrupoRSI/
www.youtube.com/channel/UC2v8G0FfJkZmv8Yg8XUz5lA
www.gruporsi.net

LECTOR BIOMETRICO
LH-BIO 4000

INTELEKTRON LE OFRECE INTEGRACION TOTAL
Y LA MEJOR TECNOLOGIA EN CONTROL DE ACCESOS

3ESTADOSDELEDs® O O

ELEGANTEY ESTILIZADO

GABINETE INYECTADO EN ABS
HUELLA + PROXIMIDAD
DISTINTOS TIPOS DE SENSORES
FACILIDAD PARA INSTALAR

) TECNOLOGIA “HUELLA VIVA”

9000 TEMPLATES

tro”
Jek
mte

LH-BI0 4000 complementa toda la linea APl Serie 4000, dandole mayor flexibilidad y prestaciones.

PRODUCTOS DE DESARROLLO Y FABRICACION NACIONAL

P Tel./Fax: +54 (11) 4305-5600
www.intelektron.com - ventas@intelektron.com
INTELEKTRON S.A. - Solis 1225 (C1134ADA)
intelektron | ciudad de Buenos Aires - Argentina



www.intelektron.com
www.intelektron.com
www.intelektron.com

Linea completa de producto
DISTRIBUIDOR T

OFICIAL

@

10 anos de experiencia ofreciendo productos HID.

Mejor servicio y atencion,
Garanta local
PO — m
E mejor precio, 2
13.56 Mhz. i;' B RFID 125 Khz. m
Lecturayescitura.  #CLASS. Tarjetas y lectores.
el 77 S
SERVIDOR WEB INTERNO PCT-300
Monitoreo en tiempo real ® Antipassback Hasta 8 puertas @
Integracién con videp ¢ Alarma via e-mail. 60000 usuarios @'
120000 registros
PCT-100 Puerta exclusiva
IP65 apto intemperie YR,
Tarjeta y pin == ~a
20000 usuarios . CONTROL VIA WEB
60000 registros

Administracion y monitoreo desde
cualquier explorador sin necesidad de
software adicional y desde cualquier lugar
via internet.

CERRADURAS Electromagnéticas, Pestillos,
Pernos y Pulsadores

Lector interno E
Lector adicional S

AMERTRCT

De Perl’lo e

L= o
* Sensor magnético e l-l

3

Enriw

¢ Fail safe ®

Botdn de emergencia Herrajes

Perno con llave
- Apertura de puerta - Z (Chapa y madera) - Sensor de bolila - Sensor de estado
- Con rotura de cristal - L (Chapa y madera) - Fall safe - Liave exterior
- U (Blindex) - Temporizador programable - Liavin interior
- Temporizador programabla

E'ectromag nética Botén de apertura Botdn de apertura Pestillos . Pulsador apertura

a - Alumnio reforzado - Aluminio reforzado - Fail safe / Secure - Plastico alto impacto

. oOO‘,. GOIO y 1200 LB -NA/NC -NA/NC - Reforzado - Ideal perfiles

* | ed indicador - Embutir / Exterior - Embuwtir / Exterior - Bajo consumo NA
Humberto 1° 985 Piso 17 Of. 3 y 4 - Ciudad de Bs.As., Argentina C1103ACR | Bﬂsel
WWW.PUNTOCONTROL.COM.AR - ACCESO@PUNTOCONTROL.COM.AR P izt savir

Distribuidor Oficial - Tel: 4361-6006 S


www.puntocontrol.com.ar
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