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por Ing. Alberto Zabala

OPINION PROFESIONAL HI STARX ; i Starx

LINEA COMPLETA PARA UPS
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SWITCH DISENADOS ESPECIALMENTE
PARA CAMARAS IP
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» Alcance extra sobre UTP
Hasta 250m para datos + alimentacion (PoE)

« Buffer extendido:
Optimo para un streaming fluido de video en HD y Ultra HD __EN—FN — EN— BN — N -

- Mayor eficiencia: mm¢ mmi zsum¢250m¢ t

Bloquea comunicacién innecesaria entre puertos de camaras,
permitiendo concentrar recursos en el enlace cdmara-NVR e | | e | | be | I fe o

PR
GARANTIA DE POR VIDA @ GARANTIA
Nttt

CYGNUS > www.cygnus.la

electronics
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LINEA ENTRY LEVEL

5$1004-60 $1008-120 $1016-300 51024-420

60W 100 120W
PoE Mbps | | PoE

4 ports entry level 8 ports entry level 16 ports entry level 24 ports entry level

= 4x puertos PoE+ @100Mbps « 8x puertos PoE+ @100Mbps « 16x puertos PoE+ @100Mbps « 24x puertos PoE+ @100Mbps
+ Hasta 60W total PoE « Hasta 120W total PoE + 300W total PoE ¢/ indicador consumo +420W total PoE ¢/ indicador consumo
» Uplink: 2x Ethernet @100Mbps  « Uplink: 2x Ethernet @1Gbps + Uplink: 2x Ethernet @1Gbps + + Uplink: 2x Ethernet @1Gbps +
» Modo CCTV hasta 250Mts « Modo CCTV hasta 250Mts 1x fibra 6ptica SFP 1x fibra 6ptica SFP
+ 1.25Gbps / 0.88Mpps + 5.6Gbps / 4.2Mpps + Puerto para administracion PoE + Puerto para administracién PoE
+ Modo CCTV hasta 150Mts. * Modo CCTV hasta 150Mts.
= 7.2 Gbps / 5.36Mpps + 8.8 Gbps / 6.55Mpps

LINEA HIGH END

5$2004-240 52008-150-V2 $2024-420

22 EE0

4 ports industrial 8 ports industrial 24 ports high end 24 ports modular core switch
= Alimentacion redundante = Alimentacién redundante « 24x puertos PoE+ @1Gbps = Fuente de alimentacién redundante
« Fanless: disipacion de calor « Fanless « Hasta 420W total PoE « 3 Slots p/ médulos 57024-8F/8T
sin ventilador mecénico « 8x puertos PoE+ Gigabit @1Gbps « Uplink: 2x Ethernet @1Gbps + « Uplink: 2x Ethernet @1Gbps +
= 4x puertos Hi-PoE @1Gbps « Hasta 150W total PoE 2x fibra éptica SFP 2x fibra dptica SFP
= Hasta 240W total Hi-PoE « Uplink: 4x fibra 6ptica SFP « Administrable L-2 « Transmision de datos de alta velocidad
» Uplink: 2x Ethernet @1Gbps + (soporta fast-ring) = 56Gbps / 41.66Mpps - Administrable L-2
2x fibra optica SFP + Modo CCTV por consola + 70Gbps / 42Mpps
+ 5.6Gbps / 4.2Mpps » Administrable L-2
= Salida a relay programable por
caida de enlace
« 24Gbps / 17.9Mpps

MODULOS PARA S7024

S7024-8F 57024-8T L T
8 port SFP module ' . 8 port RJ45 module

« 8x puertos Gigabit de fibra 6ptica ' } + 8x puertos Ethernet @ 1Gbps
« Network Standard: IEEE802.3z = e | y « [EEEB02.3, IEEEB02.3u, IEEEB02.3ab

o
DE POR VIDA e@ GARANTIA DE POR VIDA
\u*"'

o | Cygnus Electronics
Info@cygnus.la Tel: (011) 5278-0022 / 3221-8153
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Big Dipper @hua

TECHNOLOGY

LA SOLUCION RESIDENCIAL

QUE TODOS ESTABAN ESPERANDO

GRABADOR 8 CANALES CON
BATERIA DE LITIO INCORPORADA

(Hasta 5 horas de duracion)

vagtt
ety

| XVR7108E-4KL-B-X | S

COMBINATU GRABADOR CON ESTAS CAMARAS B

: T W
HAC-LC1220TP-TH-0360B | HAC-ME1200BP-PIR-0280B-S3 HAC-HFW1400T

HDCVI loT Bullet 2Mpx HDCVI loT Bullet "Motion Eye" HDCVI Bullet 4Mpx IR 20m
sensor de temperatura y humedad 2Mpx con sensor PIR

+ RENTABILIDAD

+ CALIDAD DE IMAGEN 4KY-4MPX

IVS (ANALISIS DE VIDEO) Y ALERTAS EN APP
SOPORTA CAMARAS loT

Del Mate Amargo 1176/1272, Parque Leloir - Ituzaingd (1715), Bs.As. - Argentina

i® info@bigdipper.com.ar Teléfono: (54 11) 5278-0022 | www.bigdipper.com.ar
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Big Dipper iy
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ESPECIAL PARA MUNICIPIOS
Y FUERZAS DE SEGURIDAD

GENDARMERIA / POLICIA / ALLANAMIENTOS / RESCATES

Del Mate Amargo 1176/1272, Parque Leloir - Ituzaingé (1715), Bs.As. - Argentina

¥ info@bigdipper.com.ar Teléfono: (54 11) 5278-0022 ‘ www.bigdipper.com.ar
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Big Dipper CYGNUS}»

electromcs

SOLUCION EN TELEFONIATODO EN 1

TELEFONIA + MONITOREO

Visualice todo tipo de camaras y DVRs
(en pantalla o por su salida HDMI)

IJ] | X @1‘}“)

\_

\'L ) ‘ff

',x__

TELEFONO IP -

SMART ANDROID fne

CON VIDEOLLAMADA
140 ACCESOS DIRECTOS

PROGRAMABLES PARA
LLAMADA Y/O VIDEO

. JELLY BEAN

Descargue todo tipo de aplicaciones

4 Agenda, Calculadora y més...

Pantalla tactil de 7’ multi-touch 800 x 480px *
¢ Recibe videollamadas de otros telefonos

o porteros Alimentacion PoE o fuente externa
(hasta 3 videollamadas en conferencia)

Soporta 6 lineas SIP ¢
e Accionamiento remoto de accesos o

dispositivos por relé Permite integrar APPs de monitoreo

COMBINATU TELEFONO CON NUESTRA LINEA DE

PORTEROS CYGNUS CAMARAS IP CENTRALES TELEFONICAS

Del Mate Amargo 1176/1272, Parque Leloir - Ituzaing6 (1715), Bs.As. - Argentina

i®; info@bigdipper.com.ar Teléfono: (54 11) 5278-0022 \ www.bigdipper.com.ar
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NUEVA OFICINA DE PROYECTOS

Muje; ,_h_rg_;én_tir;é Y

2 |la Plastica - [:JI »
.‘plac'i:z deérte o ) g . OFICINA DE
Universidad Bty RS C
L Kemedy _ PROYECTOS CABA
% ,g{?cﬁr‘gg,‘—'g;mgmso @00 Av.Rivadavia 1367, Piso 15, Of "A"
: CABA, Buenos Aires, Argentina.

ilito Kilometro A ' Q L M
Argentina ! ima -
Sdenz Penall) Q sl Teatro Avenida TEI..(+541 1 )4384-6990
gy proyectos@bigdipper.com.ar

e O o 1/9
InAA) . T
Presentaciones Asistencia en
Sala de reuniones para sus clientes diseno de proyectos

© Acceso areserva de proyectos y grandes descuentos €

@ info@bigdipper.com.ar Teléfono: (54 11) 5278-0022 | www.bigdipper.com.ar
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LPRS1000 LPRC100

Verificacion automatica de Patentes

Conel rapido desarrollo de la tecnologia, la constante busqueda de mejora del nivel
de vida y el ascendente nimero de vehiculos, ha habido un nimero creciente de
estacionamientos y areas de gestion de vehiculos comenzando a utilizar

productos de reconocimiento de patentes (LPR) y de frecuencia ultra-alta (UHF) para
la gestion eficiente de vehiculos.

La identificaciéon automatica de patentes permite al vehiculo un rapido acceso al

estacionamiento, es totalmente combinable con productos UHF y proporcionan una
experiencia de usuario conveniente.

ZKTeco Argentina S.A. | La pampa 1534 1° A (C1428DFZ) C.A.B.A. | Tel +54 11 4785-6481 | info.arg@zkteco.com


www.zkteco.com.ar
mailto:info.arg@zkteco.com
http://www.zktecolatinoamerica.com/documentos/control-de-acceso/acceso_vehicular/LPRS1000/LPRS1000.pdf
http://www.zktecolatinoamerica.com/documentos/control-de-acceso/acceso_vehicular/LPRC100/LPRC100.pdf

Entrada devehiculosfijos Gestion de acceso de vehiculos fijos

Cuando el vehiculo se acerca a
la entrada del estacionamiento
el LPR reconoce el nimero de
patentey la barrera se abre
automaticamente para permitir
el acceso.

Salida de vehiculos fijos

Cuando el vehiculo se acerca a la salida del estacionamiento el
LPR reconoce el niimero de patente y la barrera se abre
automaticamente para permitir la salida del vehiculo.

Entrada de visitas

Cuando el vehiculo se acerca a
la entrada del estacionamiento
el LPR reconoce el numero de
patente y se abre la interfaz de
confirmacion del software para
que el administrador determine
abrir o no la barrera.

Salida de visitas
Cuando el vehiculo se acerca a la salida del estacionamiento el
LPR reconoce el nimero de patente y |se abre la interfaz de carga
del software, el administrador cobra y luego abre la barrera para
permitir la salida del vehiculo.

TIPS usos
Puede configurar si cargar vehiculos - Personal interno de gestion de acceso de vehiculos: Residencias, Apartamentos (con altos requisitos de seguridad)
fijos y visitantes a través del software. - Gestion de vehiculos fijos y de visitantes: Edificios Corporativos, Hospitales, Escuelas, Gobierno, Estacionamientos, etc.


www.zkteco.com.ar

Sistema de seguridad en contrucciones

Multibiomeétrico para gestiones de
Tiempo y asistencia y control de acceso

Eod
Argentina

G2
« Miltiples modos de verificacién:
Cara | Huella digital / tarjeta / contrasefia
+Dedos secos, himedos y dsperas
=Sensor de huella digital SikiD

)

Multibiométrico para gestiones de
Tiempo y asistencia y control de acceso

G
) « Mltiples modos de verificacidn:

rAYAVAYAVAVAYA
LAV AV AV AVAVAY S

Sensor de bloqueo de estacionamiento

Cara [ Huella digital / tarjeta / contrasefia
Plock 2 - + Dedos secos, himedos y ksperos
- Deteccion automética =Sensor de huella digital SilkiD

= Control remata

= Sensor fotoeléctrico

- Resistente al agua y al polve
« Alta rosistencia a b presién.

Multibiométrico para control de acceso

ProBio
« Miiltiples modos de verificacidn:

Cara | Huella digital / tarjeta | cantraseiia

+Dedos secos, humedos y dsperos

=Sensor de huella digital SilkiD

« Ciimara incorporada: instanténea del evento y foto
del usuario

Control de entrada

LPRS1000
= algoritmo LPR lider en la industria

+Software de gostién de

Control de entrada
Lectares UHF

Lectores RFID de ultra-alta frecuencia
Inspeccion por Rayos X +IP66 estindar a prueba de polvo v a prueba de
agua
ZKX10080 .y +Rango de lectura de larga distancia sjustable

=Velocidad de la cinta ajustable
» Consola con hualla digital
=Video vigilancia

Inspeccion de chasis vehicular

ZK-VSCN100
« Fiscil de instalar y mantener
« Chmra de escaneo de lineas de alta

Arcos detectores de metales

0

Detectores de metales de mano

hastimd Barrera de estacionamiento

=33 zonas de detecchén velocidad
+7“1CD HO display FBADOO series +Imagen en color de alta resolucion.
« Control remoto R « Brazo de aleacion de aluminio +Vigilancia en tiempa real
« Instalacién y usa simple. Control de entrada + 35 apertura / cierre +Capacidad de peso de 30 toneladas.
+ Gabinete de acero con recubrimiento para
polve.

T52033
= Incluye pictogramas
« Lector de huellas dactilares y

RFID fapcional]
ZK-D180 .
= Tamafio compacto, portatil H
+Indicador de deteccién de metales, 3
-

= Batoria recargable y cargador
« Alta sensibilidad

L
#* +' BioSecurity s ~
' i Server A

Software de seguridad profesional

(7)ZKBioSecurity

» Selucion todo en uno
{Control de accesos, asistencia horaria, patrulla, hotel Parking.
Videovigilancia, ascensor y visitas.

www.zkteco.com.ar
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iLider en el mercado! contacto@fiesa.com.ar m u

NUESTRO

CATALOGO
ES TAN AMPLIO

... qué no entra en una pdgina

ni en dos,

ni en ftres,

iConocé todos los productos en www.fiesa.com.ar!

(CFiESA

SEGURIDAD ELECTRONICA


www.facebook.com/fiesa.com.ar/
www.youtube.com/user/FIESAtv
www.twitter.com/fiesasrl
mailto:contacto@fiesa.com.ar
www.fiesa.com.ar
www.fiesa.com.ar

CFiESA

SEGURIDAD ELECTRONICA

Chequed tu sistema de CCTV a través de las
A0 pantallas de tu videoportero.

P El sistema se compone del videoportero instalado en la puerta de ingreso y hasta 6 pantallas
tactiles no-portdtiles instaladas en la propiedad, con multiples funciones!

Unidad Exterior Unidad Interior

Gabinete Metdlico Gabinete Plastico *Power over UTP (propietario) o 12Vec

1221 = gL

DS-Kv8402-IMm DS-KV8102-VP DS-KH8301-WT

. . Ch : int . li lar
® Cémara de 1.3mpx con captura durante la apertura Cémara 0.3mpx integrada 2 salidos de alarma

o Compensacién de luz IR y °120 de éngulo de visién * Pantalla Touch 1024x600 px  * Interruptor de encendido

o Lecor de farietas Mifare incorporado ¢ Captura de llamadas * Almacena hasta 32GB

s Norma IP65 & prusba ds aguo * 8 particiones de alarma ¢ Compatible con HikConnect

HIKCONNECT ©O

>

Una aplicacién que te permite acceder remotamente a todas las Siqueres conocer

C funciones del video portero HIK como estando en la propiedad, los productos,
. o fravés de tu dispositivo celular o tablet conectado a internet! escanea con la
camara de tu celular

el codigo QR.

Av. De Los Incas 4154/6 (1427) / CABA - Tel/Fax: (54 11) 4551-5100
www.fiesa.com.ar - contacto@fiesa.com.ar
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INSITE GOLD CEiESA

]

= il |\

iControla tu sistema de
alarmas desde el celular!

.- : INDUSTRIA
OFICINAS

SADEE . e
HOGARES COMERCIOS

iSoluciones IP para todos los espacios! @ ° o
: 7 4
\ f/

S—_— .
PCS250 PCS260 IP150

O

PARADOX Cloud

Teclados - Detectores - Lectores - Controles - Sirenas f;{ﬂ

Escanea con la camara E #ﬂm
C ]

P ARAD O X -
TEo 0 RIDY BT E N Producido en Canada, cumple con de tu celular el codigo
) 2 ; QR para mas info. I
d las normativas mas exigentes.
WWW-P“"Q ox.com www.fiesa.com.ar E
1
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Electronics

Una red
de confianza

A partir de ahora, comunicate con todos nuestros
canales oficiales a través del 0800-SIERA.
Llamanos al 0810 3455365 y selecciona el canal

oficial de tu zona para sumarte al mundo SIERA.
Canales Oficiales Siera Argentina
@®
Acércate a nuestros Canales Oficiales y accede a todos
los beneficios de Siera:
- Politica de precios unificada

- Respeto al canal de distribucién en el mercado

- Productos diferenciales con precios competitivos

- Asesoramiento comercial y técnico para tus proyectos

- Recepcién de equipos RMA y seguimiento de los mismos

- Respaldo y presencia oficial de Siera Argentina, en
evento del distribuidor.

- Cinco lineas de producto para cumplir con los requeri-
mientos mas altos del mercado e integracion infinita

Siera Argentina
Tel: 0810 3455365

Get ready to be ‘l'era.‘ info@siera.com.ar

sieraelectronics.com



www.sieraelectronics.com
mailto:info@siera.com.ar
www.siera.com.ar

(+54) 0351 489-3748 / 0430

n @ 351 4032587 info@alarmasdelcentro.com
Pedro Goyena 75 - B® Alberdi

alarmasdelcentro.com X5002JFA - Cérdoba - Argentina

Camara IP con reconocimiento
de patentes incorporado

Control inteligente de

trafico de vehiculos sin
necesidad de un software
analitico ni licencias adicionales.

» Sensor 1/2.9” CCD de alta resolucion

* |_ente motorizado 7-22mm

* Reconocimiento de placas

* Soporta placas EU+CIS

* 977 de reconocimiento LPR o superior

* Maxima velocidad de reconocimiento LPR 80km/h
* 3D DNR. dWDR, ICR

* ROI, Defog, HLC, Modo corredor, DIS

* CleverX-PRO compatible

* Siera DDNS Free

alarmas del centro

Reconoce y almacena
de forma auténoma las
patentes de vehiculos.

Canal Oficial

’fera

Siera Argentina

Tel: 0810 3455365
info@siera.com.ar - siera.com.ar
sieraelectronics.com
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SEGURIDAD ELECTRONICA

Beltrdan 1286, Godoy Cruz / Tel: 2613601356

MENDOZA dosa.seguridadelectronica
ventas@dosaseguridad.com / www.dosaseguridad.com

PANEL
EXTERIOR CON

RECONOCIMIENTO
FACIAL &

Siera lanza el innovador PRO 5004IP,
panel exterior que permite la apertura de
puerta mediante reconocimiento facial a
SUS usuarios.

Disefio 100% en aluminio, modernoy
elegante, acompanado de
especificaciones Unicas en el mercado.

PRO 5004IP

«Pantalla 43" TFT

» Sistema Android

= Soporta protocolo SIP

« Apertura de Puerta por Password/Tarjeta/Reconocimiento Facial
= Soporte para reconocimiento de 4000 rostros

+ 100% Aluminio

« Botones Touch

« Sensores de encendido de pantalla

« Audio y Video de altisima calidad

Canal Oficial

1era

Siera Argentina

Tel: 0810 3455365
info@siera.com.ar - siera.com.ar
sieraelectronics.com
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J R I @ EMAS DE
URIDAD

W-WW.JRISEGURIDAD.COM,

MENU

Lector Biométrico Cleveraccess

para Control de Acceso y Asistencia | SRt

SAC 3702 integra la nueva generacion de equipos
“CleverAccess” para Control de Personal y Control de Accesos,
con tecnologia de huella digital.

Disefiado con la nueva versién de algoritmo huella digital con
la lectura mas rdpida y avanzada del mercado, brindando
confiabilidad y precisién al momento de cada acceso.

§iera

Siera Argentina

Tel: 0810 3455365
info@siera.com.ar - siera.com.ar
sieraelectronics.com

Canal Oficial

WwWW.jriseguridad.com.ar
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Radioset

S E C U RS

ol

Camara IP LPR

Con Software para Lectura de Patentes

NICL

necesidac

ecesidac > analitico ni licencias adicionales
La nueva Camara PRO 9060IP-2MPX-LPR reconoce y
almacena de forma auténoma las patentes de vehiculos.

| A~ PP < T
1 de un sortware

Canal Oficial

;i'era

Siera Argentina

Tel: 0810 3455365

.: r, ; Radioset www.radioset.com.ar |nfo@'5|era.cgm.ar-5|era:com.:lr
p SECURITY sieraelectronics.com
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Intercomunicadores para edificios

Sistema 800

Una solucion rentable que brinda
comunicacion de excelente calidad
al mejor precio del mercado

P Hasta 1984 departamentos.

Soporta hasta 4 dispositivos
por cada departamento.

Utiliza solamente un cable
de cobre de 2 x 0,75 MM.

VSP - 898

d L " 1 B
TEaEe
it |

VSP 824 TSP 800 VSP 828 VSP 823

i

BPS - 800
FUENTE DE
ALIMENTACION

V/SP - 804 / V5P - 806
INTERFACE DE 4 CANALES
CON MONTAJE EN RIEL

VSP - 805
INTERFACE PARA
INTEGRACION DE CCTV

®

_Instalacion simple con 2 hilos en cascada y sin polaridad.

_Intercomunicacion entre departamentos y central de conserje.

_Software gratuito para configuracion del sistema.
_Audio + video color.
_Apertura de puerta.

DESCARGA EL DIAGRAMA
DE CONEXION

Canal Oficial

kitexperto.com

§iera

Siera Argentina

Tel: 0810 3455365
info@siera.com.ar - siera.com.ar
sieraelectronics.com



www.sieraelectronics.com
mailto:info@siera.com.ar
www.siera.com.ar
www.siera.com.ar
www.kitexperto.com

ViIDEeoMaN ° :

SEGURIDAD EN TODAS SUS LINEAS

" XHD-23BP
[ Bullet 1080P +
Lente 3,6 mm

. XHD-43MM
Mini Domo 4MP +
Lente 3,6 mm
XHD-2Z330A |
Domo PTZB"
Y Infrarrojo 120 m
. XHD-21MY

Mini Domo 1080P +
Lente Varifocal 2,8 a 12 mm

.

g

.y XHD-11BL
Bullet 720P +
‘ente Varifocal 2,8 a 12 mm




Linea de camaras analdgicas de multitecnologia 4 en 1 (AHD, HDCVI,
HDTVI, CVBS), configurables sin necesidad de dispositivos externos.
Disponibles en resoluciones 720P, 1080P y 4MP.

Linea de camaras IP. Disponibles en Resoluciones 1.3MP, 2MP y 4 MP
con formatos de compresion H264 y H265.

XNET-21MY

Bullet 2MP +

XNET-33BY Lente Varifocal 2,8 a 12 mm

Mini Bullet 1,3MP +
\ Lente 3,6 mm

2

XNET-21MY

Mini Domo 2MP +
Lente Varifocal 2,8 a 12 mm

XNET-73MY

Mini Domo 4MP +
H265 + Lente 3,6 mm

(" ]
XNET-73BY
Bullet 4MP + H265 + ® \

Lente 3,6 mm XNET-71BL

Bullet 4MP + H265 +
Lente Varifocal 2,8 a 12 mm

simicro

Av. Corrientes 4969 (54ll) 4857-086l s
(CI414AIC) CABA, Argentina 0 (lineas rotativas) WS CR0ICOom


www.simicro.com
www.simicro.com
www.facebook.com/simicroar/
www.instagram.com/simicroar
www.youtube.com/channel/UCK69vyUKYloRGy2-BhVMgBA
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Nuevos modelos para
muiltiples proposito
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ARCONTROL

25 anos al servicio
del profesional
manteniendo

la misma esencia

HEXACOM

Industria
100 % nacional

RYDSA

Aumenta su oferta
en productos para
seguridad

SECURITAS 360

Un ecosistema de
soluciones

Instituciones

Camara Argentina de
Profesionales en
Seguridad

Integrada - CAPSI
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SIEMPRE MIRANDO AL FUTURO

COMUNICADOR WI-F1 PP

Comunicador WiFi para paneles de alarmas y DOMOTICA

SE PARTE DE LA INTERNET DE LAS COSAS

¢ Generanuevas ventas en fusclientesy

nuevos clientes

¢ Funciona en simultaneo con comunicadores
existentes de cualquier marca

¢ Lasolucién de transmision de eventos para
clientes con lineas digitales

¢ Compatible con todos los softwares de
monitoreo del mundo

¢ Compatible con las mejores Apps del mercado

; ! : Manejo de riegos y
App Click para usuarios bombas de agua

M Funcion Activacion Z0) Anulacion de zonas
Funcion Desactivacion | ¥4 Notificaciones Push

Entradas programables

App Elickiincorporada para generar eventos

Manejo de iluminacion Hsstor!co de eventos
selectivo

Manejo de puertas —, Utiliza WiFi principal y
y portones { derespaldo

¥ & www.netio.com.ar
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: Getterson Argentina S.A.l.C.
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Nueva linea de baterias en Starx

La empresa consolida su portfolio de productos de energia

Starx Security, distribuidora exclusiva de Crow para la region, amplia su oferta de baterias, incorporando
nuevas marcas y productos que abarcan distintos segmentos del mercado. Entre ellos, los sistemas de
alarmas, rastreo vehicular y acumuladores para energia fotovoltaica.

D esde su fundacién en el afo
1999, Starx ha sabido ganarse
un nombre en el mercado y proyectd
su expansion a partir de lainauguracion
de su edificio corporativo. Con bases
sustentadas en mas de una década de
trabajo constante y la experiencia en
el rubro de cada uno de sus integrantes,
la empresa continlia creciendo. Pro-
yectando su futuro, en enero de 2012
inauguré su actual sede, de moderno
disefo, que cuenta con amplias co-
modidades para proveedores y clientes.
Starx Security se convirtié, asi, en la
primera empresa de seguridad elec-
trénica en instalarse en el Distrito Tec-
noldgico ubicado en Parque Patricios,
en la ciudad de Buenos Aires.

Lider en importacion de baterias por
mas de 10 afos, Starx suma nuevas li-
neas para abastecer todas las aplica-
ciones y requerimientos del mercado.
Entre ellas, las baterias de electrolito
absorbido Hi Starx y Key Power, selladas,
libres de mantenimiento y con garantia
de 1 afo.

Las lineas de baterias estacionarias
Hi Starx son actualmente una de las
mas utilizadas para sistemas de UPS,
tanto por su fiabilidad como por su
duracion. La linea completa incluye
desde modelos de 12V 1.3 Ah, hasta
baterias de 12V 150 Ah.

La otra incorporacién reciente es la
Bateria Key Power, una fuente de 12V
7 Ah pensada para instalaciones de
sistemas de seguridad. Esta nueva ba-
teria, que se encuentra disponible en
el mercado desde inicios de 2018, re-
cibi6 mas de cien homologaciones,
entre las que se encuentran las de las
principales empresas de seguridad y
monitoreo del pais. La Bateria Key
Power, en el breve tiempo que lleva
siendo comercializada, se consolidd
en el mercado, llegando a ser una de
las tres baterias mas vendidas y con
proyeccion de ser la fuente lider en
aplicaciones para sistemas de seguridad
durante el préximo afo.
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BATERIA

LIBRES DE MANTENIMIENTO, CON GARANTIA POR 1 ANO.

KEY POWER.
12V 7AH

PARA SISTEMAS DE SEGURIDAD

HI STARX

LINEA COMPLETA PARA UPS

BATERIA
BV hSAH

BATERIA
Gl 12V 7.5AH

BATERIA
BVIZAH

BATERIA
12V 26AH

{CONSULTAR POR MAS MODELOS!

+ 54 9 11 6112 7898 / Pepiri 758, Parque Patricios, CABA [ ventas@starx.com.ar [ www.starx.com.ar

NUEVAS OPCIONES

A las ya mencionadas lineas Hi Starx
y Key Power se suman las baterias pe-
quenas de Litio-ion y Litio polimero,
utilizadas habitualmente para instala-
ciones pequenas tales como luces de
emergencia, sistemas GPS de rastrea-
miento personal y vehicular y, actual-
mente, se estd homologando una
nueva bateria de litio ferroso: LifePO4,
de 12V, que tiene la finalidad de re-
emplazar a las baterias de electrolito
absorbido. Entre sus caracteristicas mas
salientes, la LiFePO4 tendrd una vida

util superior a los cinco afos, un peso
cinco veces inferior a las actuales RVLA,
mayor tolerancia a variaciones de tem-
peratura y mayor vida en estado de
estacionamiento.

LiFePO4 es practicamente incom-
bustible debido a su estabilidad qui-
mica: la descarga automatica se en-
cuentra entre las mas bajas de todos
los sistemas de baterias recargables
(< 2%/mes), siendo también amigable
con el medio ambiente, ya que no
contiene metales pesados toxicos ni
materiales causticos.


www.starx.com.ar
mailto:ventas@starx.com.ar
www.starx.com.ar
http://www.starx.com.ar/detalle.php?codigo=738

LED, LCD e
inalambricos.

Hasta 8 PGM con
relé de comando.

Contact ID/ 4+ 2 /SIA
Marcacion domeéstica
compatible con todos
los sistemas de monitoreo.

Control de rondas
y simulacion
de existencia.

Control de accesos y
permisos especiales.

Doble via, 868 mhz,
700mts. de alcance 6 anos
de bateria. Supervision
total de cada periférico.

Para monitoreo y
automonitoreo.

Control total del panel.

Zonas cableadas o
inaldambricas
independientes.

Posibilidad de
control de accesos
hasta 7 lectoras.
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Esta nueva bateria no sélo se propone
reemplazar a las utilizadas para sistemas
de seguridad y sistemas de UPS, sino
que también son baterias de ciclo pro-
fundo.

Por ultimo y para completar el portfolio
de baterias, Starx recientemente incor-
pord baterias de ciclo profundo para
distintos tipos de requerimientos, tales
como carros de golf, sillas de ruedas y
energia fotovoltaica (solar).

REPRESENTACION CROW

Starx es representante oficial y exclu-
sivo de Crow, empresa que disefa y fa-
brica avanzadas soluciones de seguridad
integrada para el mercado de la sequ-
ridad mundial.

Las divisiones del grupo Crow para
intrusién, control de acceso y CCTV
proveen soluciones creativas para los
mercados residenciales, comerciales e
industriales con un extenso rango de
paneles cableados e inaldambricos, de-
tectores de interior y exterior, soluciones
de video digital y control de acceso
Unicos, accesorios y sistemas de co-
municacion inteligentes.

En la actualidad, los sistemas de alar-
mas estan evolucionando en varios
sentidos. El mas importante, quizas, es
el que involucra a la tecnologia que
permite que los sistemas inaldmbricos
sean cada vez mas fiables y seguros.

En ese sentido, Crow Electronics En-
gineering cuenta con sistemas inalam-
bricos de doble via con 700 metros de
alcance y baterias que perduran por
mas de cuatro anos. Gracias a la comu-
nicaciéon de doble via, el periférico
puede transmitir eventos de alarma,
supervision, bateria baja y tamper.

La probada eficiencia y buen desem-
peio de estos sistemas hacen que
estén preparados para implementarse
incluso en seguridad bancaria.

Otro avance importante es la inte-
gracién del panel a las necesidades ac-
tuales de la vida cotidiana: ademas de
sus funciones preventivas, el panel de
alarmas Crow puede lograr diferentes
funciones de domética desde cualquier
dispositivo.

La integracion del panel con un dis-
positivo movil no solo permite que
cada usuario tenga un teclado en su
mano, con todas las funciones de un
panel de alarmas, sino también la po-
sibilidad de domotizar todo el hogary
manejarlo desde la misma app. Por
ejemplo, el usuario puede, desde su
automovil y desde la app, ver por
camara la puerta de suhogary en caso
de que lo crea necesario, encender una
luz o alguin otro periférico de disuasion,
COMO una sirena.

<26

Una vez realizada esta accién, puede
volver a verificar visualmente el lugar
e ingresar a su hogar abriendo, desde
la aplicacion movil, el portén.

Durante mucho tiempo la tecnologia
inaldmbrica no estuvo a la altura de
las necesidades de un panel de segu-
ridad profesional. Sin embargo, gracias
alatecnologia Crow, el usuario cuenta
hoy con equipos completamente in-
aldmbricos, tanto para entradas de
alarma como para PGM. El panel Sere-
nity, por ejemplo, cuenta con 32 zonas
inaldambricas y 16 PGM inaldmbricas.

Los paneles inaldmbricos, actualmente,
no solo aportan gran fiabilidad, sino
que permiten instalaciones mucho
mas veloces, abaratando los costos de
mano de obray logrando instalaciones
prolijas, acordes a los requerimientos
estéticos de los clientes.

La tecnologia esta enfocada hacia
una Unica app que pueda controlar
toda la seguridad y, al mismo tiempo,
todos los dispositivos del hogar, siendo
la misma la que activa o desactiva el
panel, la que regula la temperatura
del hogar, la que prende una luz o
baja una persiana.

APLICACIONES Y CARACTERISTICAS

- Cuidado personal y seguridad: Se-
renity™ puede utilizarse para realizar
una llamada de alarma desde cualquier
lugar en su hogar.

- Seguridad con verificacion visual:
solucién avanzada para la transmision
de alarma y verificacién visual a EMC

por TCP/IP y GSM/GPRS.

- Automatizacion de hogares: el sis-
tema Serenity™ soporta tanto sistemas
de control como aires acondicionados,
luces, cortinas eléctricas, puertas de
garaje, etc.

- Serenity Connect™: aplicacion movil
exclusiva de Crow para monitorear y
controlar el sistema desde cualquier
lugary en cualquier momento.

TANE ALARM

Desde 2016, Starx cuenta entre sus
lineas de productos las soluciones de
Tane Alarm, empresa especializada
en la fabricacién de contactos mag-
néticos para sistemas de alarmas,
cuyas lineas de productos incluyen
dispositivos de distintas medidas y ti-
pos de montaje. m

RUBROS
« Intrusiéon
- Sistemas de CCTV
- Baterias
» Accesorios

O +54115901-6500

o ventas@starx.com.ar
www.starx.com.ar
0 /starxsrl
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"EN CALIDAD
Y SERVICIO

/So 900"

INSTALACIONES
INCENDIOS INCENDIOS Disponemos de un sistema de gestién de la

calidad cumplimentande Norma I1SO 9001:2015.
IRAM 3546 IRAM 3501 3/4

PREFECTURA gobBs

NAVAL ARGENTINA

Empresa registrada y aprobada por DISPOSICION N:- 263/AGC/2017
PREFECTURA NAVAL ARGENTINA (Disposicién 215 IFCI)

como “Empresa de Lucha contra ELCA SEGURIDAD ELECTRONICA S.R.L
Incendios” Es una empresa habilitada por el G.C.B.A
bajo registro Nro. 14 como Instalador y

Mantenedor de instalaciones fijas contra incendio.

Las Casas 3777, CABA Tel 54-11-4925-4102 (Rot) Info@elcasrl.com.ar www.elcasrl.com.ar
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INTEGRACION DE SISTEMAS ELECTRONICOS DE SEGURIDAD

UN MUNDO DE SOLUCIONES
ELECTRONICAS

CONTAMOS CON REPRESENTANTES EN TODO EL PAIS
ESTAMOS CERCA, DE QUIEN ESTA LEJOS

info@elcasrl.com.ar www.elcasrl.com.ar
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Sistemas de Circuito
cerrado de television

N/ 7444

Las Casas 3777 (C1238ACG) Bs.As

SLENEL

Sistemas de Control
de Acceso
LETEL

Deteccién lineal
de incendio

NOTIFIER
by Honeywell

Sistemas de video
vigilancia (Entidades

Bancarias) SCATI

Tel: +54 11 4925-4102
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Tour SCE en Tucuman

Expo y conferencias para el sector

El 3 de octubre pasado se realizé en el Hotel Hilton
Garden Inn, de San Miguel de Tucuman, la tercera escala
de la gira del SCE, Security Conference & Expo, organizada
por Continents Ideas.

En ese evento, tanto expositores como asistentes, tuvieron
como comun denominador la busqueda de oportunidades
de negocios para hacer frente a una realidad cambiante e
inestable, pero apostando a que desde el trabajo conjunto
pueden surgir soluciones.

En el salén, donde se ubicé la muestra comercial, marcas
como Seagate, Nanocomm, Certrec y Gralf, entre otras, ex-
hibieron sus productos y novedades e hicieron nuevos
contactos que seguramente se transformaran en nuevos
negocios.

En esta edicién, ademas, se sumaé como sponsor al SCE el
proveedor de servicios de monitoreo mayorista Security
24, que no solo incorpord un nuevo rubro al evento, sino
que los representantes de la empresa ayudaron a los asis-
tentes ofreciéndoles herramientas para hacer crecer sus
negocios a través de nuevos servicios.

Al igual que en ediciones anteriores, el SCE conté con el
apoyo de CEMARA, cdmara que propone cercania constante
con sus asociados, aportando ideas y soluciones para hacer
frente a los desafios de la Argentina actual.

El evento generd interés regional, ya que no solo convocd
a profesionales de la provincia de Tucuman, sino también
a instaladores e integradores de las provincias vecinas, in-
teresados en acercarse a las marcas y conocer sus pro-
puestas.

Al cierre de esta edicion, el 7 de noviembre se llevé a
cabo la tltima parada del SCE, Security Conference & Expo,
en Mendoza, donde se nuevamente registré una gran
cantidad de profesionales. m
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SeguridadExpo Chile

Organizada por FISA

En consonancia con la evolucién
@ @ de laindustria, SeguridadExpo Chile
SEGURIDADEXPC 2019 se hace parte de ese cambioy
s oo ssoonie. PIOYECta UNA version 5.0 de sumues-

tra, con tres salones tematicos que
permitiran abordar eficientemente tanto la ofertay demanda
como contenidos de actividades paralelas.

Asi, se desarrollaran el Salén Seguridad Privada y Publica,
el Salén Fuego y Desastres Naturales y el de Seguridad In-
dustrial y Salud Laboral.

El evento se llevara a cabo del 27 al 29 de agosto de 2019
en Santiago de Chile, y participaran proveedores de todo
el mundo con productos, soluciones y tecnologias de
ultima generacion, desarrollandose en paralelo un amplio
programa de actividades, ruedas de negocios, demostra-
ciones y ejercicios practicos, contando con el apoyo de di-
versas entidades publicas, bomberos, Fuerzas Armadas y
de orden y seguridad.

SeguridadExpo Chile 2019 es organizada por FISA, parte
del grupo internacional GL Events Exhibitions. En sus cuatro
ediciones previas, la muestra convocé mas de 500 empresas
expositoras procedentes de mas de 20 paises, 23.700 visi-
tantes profesionales y mas de 1.200 reuniones en ruedas
de negocios y 4.000 asistentes al Congreso Internacional.

=

Radioset evoluciona

Radio Oeste estrena sedes y nombre comercial

Mas de 60 afos de experiencia en la atencion del gremio
electrénico y mas de 20 afios en el rubro de la seguridad
electrénica, hicieron de Radio Oeste una empresa con
historia y a la vanguardia en tecnologia.

En constante evolucién, de acuerdo a lo que la industria
exige, se renueva dando paso a Radioset, con la misma fi-
losofiay atencion personalizada y las marcas mas reconocidas
del sector en un nuevo espacio, con oficinas comerciales
en Murguiondo 340, Liniers, Ciudad Auténoma de Buenos
Aires y la Oficina de Proyectos en calle Martin Fierro 3475,
Parque Leloir, en territorio bonaerense.

La empresa mantiene un stock permanente de productos,
a los que deben agregarse aquellos que formaran parte
de proyectos especiales: en ese caso, se trabaja con
productos de demostracién y luego se importan aquellos
que sean necesarios para la implementacién del sistema.


https://www.sceexpo.com/
http://www.seguridadexpo.cl/
http://radio-oeste.com.ar/

Somos tu Distribuidor de

SOLUCIONES INTELIGENTES
de Seguridad Electronica.

Soluciones de Videovigilancia _ )
M Alianzas comerciales con los

Soluciones de Control de acceso principales fabricantes y respaldo
exclusivo.

Sistemas contra Incendios

Sistemas de Intrusién B Amplio stock de productos para entrega
inmediata en cerca de 30 ciudades de

Sistemas de Audio y Video Profesional la region.

Aplicaciones Inalambricas
M Asesoria y acompanamiento

Soluciones de Infraestructura especializado para desarrollar sus

proyectos.
@ - Comunicaciones Unificadas. e
0

¢ Sabes como puedes darie INTELIGENCIA a tu negocio con las soluciones
de seguridad? ;Nosotros te ayudamos!

Contacta a tu representante de ventas: argentina@anixter.com
Tel: +54 11 4909 5200

Anixter S.A. - Castro 1844 CABA | BUENOS AIRES anixter.com/cala


www.anixter.com/cala
www.anixter.com/cala

S ASEC  ASEC

ROSARIO BUENOS AIRES

BIENVENIDO
ASEG ROSARIO

e —

le 1485 | Rosario

val
La co m.a r

ecrosario@asec

as
0341679 8272

Hissk
Wi S-H__';I.-\' HIKY ASION
pR01ECTQ?ﬂﬁE Mat“atﬁ ’Kl -

woneywell ©erreureaarms @ NoOTIFIER  §) SYsSTEM
Authorized Security Dealer by by Ho vell S SENSOR



www.asec.com.ar
mailto:asecrosario@asec.com.ar
www.asec.com.ar
www.facebook.com/ASECRosario
mailto:asecrosario@asec.com.ar

JORNADA
ot DISENG

28 para sistemas de
deteccion de incendios

noviemore

JORNADA COMO PARTICIPAR

Dia: 28 Confirmar asistencia a
Mes: 11 evento@asec.com.ar
Hora: 9.00 a 13.00
Ubicacion: Ros Tower Valor de la entrada: S2500 -
Rosario, Santa Fe (Incluye [VA)

Salon Schiavoni
Medios de pago:

INCLUYE 7 )iGalieia] Transferencia bancaria
-CUIT 30-71556792-6

Certificado de asistencia
- enaf -CBU 0070025220000008604482
Resumen Norma NFPA 72E en Espariol ~ Cuenta Corriente N° 8504-4 075/8

Documentacion técnica
Coffee Break & ..o BotdndePago

Brunch
VACANTES MUY LIMITADAS

 OEALER PARTNER |

FreSystems

" GAS DETECTION

@ Avenida Cordoba 4080 (C1I88AAT) | CABA info@asec.com.ar
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& Noticias

Practicas profesionalizantes

Formacién de técnicos de nivel medio

La Ley de Educacién Técnica 26.058 favorece la formacion
de los técnicos en nuestro pais. A su vez, el Consejo Federal
de Educacién presenta varias resoluciones que amplian el
marco normativo. Por ejemplo, introduce las Practicas Profe-
sionalizantes como un campo de formacién que se estructura
desde el perfil profesional del técnico (electrénico, eléctrico,
electromecénico, quimico, maestro mayor de obras, etc.).

Los estudiantes tienen durante su trayectoria escolar materias
de distintos campos de formacién: general, cientifico-tecno-
I6gica, técnica especifica y las practicas profesionalizantes
(PP) en los ultimos afos. Alli pondran en juego todo lo
aprendido para fortalecer las capacidades profesionales es-
pecificas de su tecnicatura.

Una de las escuelas que lleva adelante este proyecto es la
ENET 17 de Floresta, Ciudad de Buenos Aires,. Alli estuvo
presente RNDS, invitada por Walter Tharigen, profesional de
reconocida trayectoria en seguridad electronica y egresado
de esa escuela; y los docentes Silvio Romani y Mauro Pérez.

Las PP son experiencias formativas planificadas que pro-
mueven diversas aproximaciones al dmbito de desemperio
y que posibilitan el acercamiento a situaciones propias del
ejercicio laboral. Presenta obligatoriedad curricular, es decir
que debe ser aprobada como cualquier materia para la ob-
tencion del titulo de su carrera. Por lo tanto, son organizadas
y coordinadas por la institucion educativa.

Cada jurisdiccién provincial o la Ciudad Auténoma de
Buenos Aires determinan las variantes de formato, entre las
que se encuentran proyectos productivos institucionales,
actividades de extension comunitaria, proyectos tecnoldgicos,
empresas simuladas, proyectos de innovacidn y practicas
externas.

El formato mas favorable es el externo, porque establece
un puente entre la escuela y el mundo del trabajo. Alli, los
estudiantes adquieren experiencia a partir de problematicas
reales, interactlian con otras personas por fuera del ambito
educativo, integran capacidades y saberes, ganan confianza,
motivacion y consolidan su perfil técnico profesional.

Seguridad

Seguridad
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Los estudiantes pueden desarrollar sus practicas externas
en instituciones tanto publicas como privadas. En todos los
casos, un tutor es quien dirige las actividades en la empresa
uorganismo mientras que el docente asiste periddicamente
para interiorizarse sobre el desenvolvimiento del alumno.

Las organizaciones y empresas obtienen un beneficio
doble: la participacion y contribucién social que representa
fortalecer la capacidad de las personas que se forman como
técnicos y conocer, evaluar, y seleccionar candidatos préximos
arecibirse que, al finalizar las practicas, podran ser incorporados
ala organizacion.

Establecido el contacto, el equipo docente confecciona y
acuerda el plan de practicas que los alumnos desarrollaran
en la empresa. Paralelamente, se deben cumplimentar re-
quisitos administrativos del dmbito educativo, referidos ba-
sicamente a los seguros, habilitaciones y autorizaciones.

La cantidad de horas minimas que deben cumplir los estu-
diantes son doscientas, divididas en jornadas de 4 horas,
total que puede resultar de la suma de las practicas internas
y externas. Resulta interesante saber que el acuerdo es can-
celable por cualquier parte, aunque eso muy rara vez ocurre.

Las practicas no establecen vinculo laboral, por lo que no
obliga las empresas a pagar retribucién a los alumnos,
aunque en algunos casos facilitan un viatico o un refrigerio.

Las experiencias actuales son alentadoras y el esfuerzo de
organizacion, planificacion y desarrollo se traducen en un
importante valor social.

A modo de ejemplo, consideremos un estudiante préximo
a graduarse como técnico en electrénica puede realizar sus
practicas en una empresa y profundizar su capacidad de
disefoy fabricacion de placas electronicas, montaje de com-
ponentes y equipos electrénicos, participar en servicios
técnicos e instalaciones.

En definitiva, las practicas profesionalizantes son un canal
que fortalece al técnico, mejora al sistema educativo y genera
oportunidades de desarrollo para la produccién de bienes y
servicios tecnoldgicos de nuestro pais. m




Industria Nacional
Soporte Local 24hs.

Proveedor de productos para
empresas de Monitoreo Satelital

TAU TECNOLOGIA £

TU-20 PARA GRAN ESCALA E\ echlpiimiG Complats

e Totalmente programable. e Modo bajo consumo.

e 6 entradas y 2 salidas digitales. e Acelerémetro para monitoreo de
conductas de conduccién.

e Bateria interna de gran capacidad.
e Diversos accesorios: RFid, Sensor de

e Poderoso motor de eventos. :
temperatura, y mas.

e VERSION ECONGMICA

e Totalmente programable. e Acelerdmetro para monitoreo de
e 1 entraday 1 salida. conductas de conduccion.

TU-20B

e Bateria interna de gran capacidad. e Modo bajo consumo.

FM3612  IDEAL PARA VEHICULOS . Con tecnologia 3G @TELTONIKA

e Antenas internas. e Diversos accesorios para:

e Bateria de larga duracién. - Lectura de redes can (accesorio Teltonika).
- Sensor de temperatura.

® Acelerémetro para monitoreo de - Identificacion de chofer por I-Button.

conductas de conduccién.

K reLTonika El equipo mas bequeﬁo |DE|. PARA MOTOS FMB920

e Conectividad Bluetooth. e Acelerometro para monitoreo de
e Antena GNSS y GSM interna. conductas de conduccién.
e Bajo consumo, ideal para motos. e Grado de proteccién IP54.

e Medicién precisa de combustible. e Industria Nacional.
e Alertas por descargas repentinas. e Bajo consumo.

. 540115032-0721

Comunicate ahora para obtener ; :
P % info@tautecnologia.com

mayor asesoramiento y financiacion.

# www.tautecnologia.com
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bcg Ny, BUILDING CONSULTING GROUP S.A. m
SOLUCIONES EN SEGURIDAD
s

DISTRIBUIDOR OFICIAL

TODAS LAS SOLUCIONES PARA EL CONTROL DE ACCESO Y EL ACCESO LOGICO

EDGE Y VERTEX LECTORES HID - ICLASS ACCESO LOGICO
CONTROL DE ACCESO -IP UHF LARGO ALCANCE OMNIKEY

HID MOBILE ACCES
Permite mas de una identificacion segura residiendo en un dispositivo inteligente.
Convierte los teléfonos y dispositivos méviles en credenciales de confianza combinando
ICLASS SE - MULTICLASS SE

UNA TARJETA, MILES DE APLICACIONES.

Tecnologia multiplataforma en 125Khz, 13.56Mhz y Bluetooth
HID Prox, Indala, AWID y Em4102 (EM-Marin),iclass Seos, iCl.ass SE, iClass,
Mifare, Mifare Desfires, OMNIKEY, Mobile NFC, Mobile Bluetooth

INDALA &y o i

Proven. Secure.

BCG ES DISTRIBUIDOR OFICIAL DE LOS PRODUCTOS HID - ICLASS - INDALA

HIKVISION

= ARy -

Una amplia variedad de soluciones en seguridad adaptadas a sus necesidades.

« Camaras y Domos Analogos * IP « Térmicas * DVR-NVR « Equipamiento completo Video y Accesos

Nueva Sede: Calle Franco 3425 (C1419FIM) Ciudad autonoma de Buenos Aires
Nuevos teléfonos: +54 11 4571 0150 / +54 11 4571 8560 / +54 11 4308 1775

www.bcggroup.com.ar - info@bcggroup.com.ar - ventas1@bcggroup.com.ar
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Ny, BUILDING CONSULTING GROUP S.A.
SOLUCIONES EN SEGURIDAD

Sistemas de Segunidad
Distribuidor Autorizado

TODA LA LINEA DE PRODUCTOS BOSCH PARA LA SEGURIDAD
CCTV - ALARMAS - INCENDIO - ACCESOS

Centrales de incendio inteligentes y convencionales
Control de Acceso - Sistemas de CCTV IP

¢ lonso

| (S VALARM!S]I

=)
ACCESORIOS PARA CONTROL DE ACCESO, CCTV, INCENDIO Y ALARMAS

La linea mas completa de cerradura magnéticas y accesorios.

Nueva Sede: Calle Franco 3425 (C1419FIM) Ciudad auténoma de Buenos Aires
Nuevos teléfonos: +54 11 4571 0150 / +54 11 4571 8560 / +54 11 4308 1775
www.bcggroup.com.ar - info@bcggroup.com.ar - ventas1@bcggroup.com.ar
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Desayuno “disruptivo”

Presentacion conjunta de monitoreo.com y Hikvision

Con la premisa de un libro infantil como ingreso, monitoreo.com presentd formalmente sus soluciones

para el abonado, evento en el que se incluyé la presencia de Hikvision con sus lineas de productos Ezviz

y Pyronix.

E | miércoles 24 de octubre se llevd
a cabo el evento “monitoreo.com
- Hikvision”, un desayuno de trabajo
donde se presentaron los nuevos pro-
ductos de la linea Ezviz y Pyronix de
Hikvision y el nuevo Plan Disruptivo
de monitoreo.com. El encuentro se
llevé a cabo en el Espacio Magno, en
la Ciudad Autbnoma de Buenos Aires,
y el costo de la participacion fue un
libro infantil para la 6ta Colecta Solidaria
monitoreo.com, una idea que comenzé
hace 23 ainos permitiendo acercar a la
lectura a nifos de escuelas de muy
bajos recursos.

La jornada se inicié con el Ing. Martin
Hanono, de Hikvision, quien llevé a
cabo la presentacion de los productos
fabricados por la empresa, los sistemas
de videovigilancia Ezviz y los sensores
para exterior de Pyronix, a la par que
destacé una tendencia que llegé para
quedarse: el monitoreo de sistemas
de alarma y de video por parte del
propio usuario.

Si bien este tipo de dispositivos ya
existian en el mercado y estaban al al-
cance del usuario, su comercializacién
se proponia desde la modalidad de
venta onling, lo que dejaba al compra-
dor desprotegido ante la falta de res-
paldo técnico del vendedor.

Al respecto, Hanono destacé que la
plataforma de comercio online tiene
como ventaja para el comprador “ser
una excelente via para obtener el mejor
precio de un producto, con financiacién
y logistica incluida’, al tiempo que
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resaltd lo fundamental para quienes

ofrecen seguridad: la confianza hacia

el vendedor. “Normalmente el com-
prador elige por precio y éste al estar
por debajo de lo que podria ofrecerse

a través de un canal formal de distri-

bucién, reduce tanto los mérgenes que

es casi imposible ofrecer un adecuado
servicio de posventa”.

Por su parte, el Ing. Modesto Miguez,
de monitoreo.com, se centré en las
oportunidades de negocios en el actual
escenario econémico, en el cual el ins-
talador o monitoreador puede encontrar
una posibilidad de crecimiento a través
de la tecnologia y nuevos modelos de
negocios.

En este contexto, Miguez volvié a
destacar los conceptos de “cambio’; a
través del cual las empresas pueden
compartir recursos para minimizar cos-
tos y aumentar la rentabilidad.

Las principales modalidades son:

» Monitoreo autogestionado anual: con
la presentacion de la inteligencia ar-
tificial del monitoreo que reduce sus-
tancialmente los costos operativos
permitiendo solventar el servicio solo
con un pago anual y donde la opera-
cién“humana”se restringe solo a alar-
mas de emergencia y/o confirmadas.

« Monitoreo técnico: también se paga
anualmente y en el cual, no existe
ninguna intervencion humana.

Asi, las empresas de monitoreo se-
guiran ofreciendo a sus clientes servicios
de alto valor conservandolos aunenla
peor situacién econdmica.

El Ing. Modesto Miguez sefialé la di-
ferencia con el automonitoreo, el que
ademas de muiltiples servicios de se-
guridad personal, antientradera, prue-
bas, geoposicionamiento y compartir
de manerailimitada sin costo adicional
con grupos de afinidad, funciona con
todas las marcas de paneles y cdmaras
sin necesidad de equipos GPRS ni co-
municadores IP.

Gracias a estos desarrollos, la app “Mi
alarma” provee una Unica solucién de
seguridad para las personas, integrando
servicios de seguridad para alarmas,
personas, posicionamiento, video y
grupos de afinidad.

Mientras que la otra aplicacién, “Mis
abonados’, ofrece muchas mdas solu-
ciones que toda una central de moni-
toreo en la palma de una mano.

En cuanto a los beneficios en la ad-
quisicién y venta de equipos, las em-
presas podran competir con el nicho
de compras en portales de compraventa
como MercadolLibre: a través de la app
"Mis Abonados', los prestadores de ser-
vicios podran comprar equipos, con
soporte de marca y mérgenes de ga-
nancias superiores a los que puede
tener un portal de venta online.

En cuanto a las apps, desde monito-
reo.com anunciaron que “Mi Alarma”
estara disponible para sistemas ope-
rativos iOS. Si bien auin no esta dispo-
nible para descargas directas desde la
tienda online, puede solicitarse un link
a la empresa para que los asociados
comiencen a utilizarla. m



DOS HERRAMIENTAS MUCHOS BENEFICIOS

25| mi alarma® @ MIS ABONADOS®

Para su cliente Para su empresa
SU CENTRAL DE MONITOREO

Alarmas SPD

v monitoreo.com
v Mis datos

v Ultimas alertas (0)

v Tickets (26)

v Abonados con eventos (1)

Ahora el sistema de Toda la plataforma
seguridad lo acompana monitoreo.com en una
a donde vaya sola aplicacion

_ ) REDUZCA COSTOS.
Monitoreo.com AUMENTE VALOR.
0800-MONITOREO

(desde Republica Argentina) www.monitoreo.com/apps
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UN DETECTOR _

PARA EXTERIOR

LIDER EN EL

MUNDO

VX INFINITY SERIES \

VXI-ST y VXI-R \

LOGICA SMDA (ANALISIS SUPER MULTIDIMENSIONAL)
RECONOCIMIENTO DE SENAL DIGITALMENTE, MEJORANDO LA

INMUNIDAD A FACTORES DE RUIDO, CAMBIOS CLIMATICOS Y
OSCILACION DE LA VEGETACION.

CARCASA INFINITY
PROTECCION IP65
RESISTENCIA A RAYOS UV

BENEFICIOS ADICIONALES EN UN DISENO MAS ESBELTO

CON TAMANO REDUCIDO, AUMENTO SU ATRACTIVO ESTETICO
PARA ADAPTARSE A DIFERENTES LUGARES DE INSTALACION.

DIGITALMENTE CON MAYOR FIABILIDAD
DETECCION DIGITAL DE DOBLE CAPA, QUE CRUZADAS AL
MISMO TIEMPO GENERAN UNA ALARMA.
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LOS MEJORES EQUIPOS
LAS MEJORES CONDICIONES

WWW.DEXA.COM.AR

(casaCENTRAL)  (SUCURSALLAPLATA)  (SUCURSAL TUCUMAN)

MARIANO PELLIZA 4112 CALLE 119 N° 258 SANTIAGO DEL ESTERO 1351

Munro, CP 1605 - Buenos Aires (e529 y 530) - La Plata San Miguel de Tucuman

(011) 4756-0709 (0221) 422-0953 (011) 5717-4793
N

/NOS MUDAMOS

ventas@dexa.com.ar

todo en U
VV\I.SVV\O (Hgalf'! /DEXA.Seguridad

/DEXA Seguridad electrénica

PLATAFORMA ON LINE DE COTIZACION % dexa.net.ar
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Encuentro Tecnoldgico ALAS

En Santiago de Chile

ALAS continua con su ciclo itinerante: el nuevo Encuentro Tecnoldgico se realizé en Chile y, nuevamente,

contd con amplia participacion de los profesionales del sector. Resumen de las charlas y conferencias

ofrecidas.

E | ciclo de Encuentros tecnoldgicos
ALAS sigue su cursoy en la reciente
ocasion fue el turno de Santiago de
Chile, que recibi6 cerca de 50 profe-
sionales, quienes se dieron cita para la
jornada de actualizacion tecnoldgica
y networking que ofrece la Asociacion.

Los Encuentros ALAS constan de dos
modalidades, incluidas en la misma
jornada: el eje tematico referido a la
actualizacion tecnoldgica, donde los
fabricantes exponen las Ultimas nove-
dades en productos y servicios; y el
marco académico, en el cual destacados
oradores abordan temadticas referidas
ala gestion dela seguridad y como in-
fluyen los nuevos habitos de los con-
sumidores.

La agenda académica propuesta en
el evento sellevd a cabo con la siguiente
tematica:

- Ciber-resiliencia: jes suficiente invertir
eninfraestructura, para mantenerme
lejos de incidentes de seguridad in-
formética?, a cargo de Andrés Penailillo,
Oficial de Seguridad de la Informacién,
Universidad de Chile.

- Fantasmas de la autogestion en se-

guridad: ;hay que temerle al “hazlo

tl mismo” o al autoservicio?, a cargo

de Daniel Banda, miembro de lajunta
directiva de ALAS Internacional y CEO
de Softguard.

- Neurociencia aplicada al management
yalaventa, a cargo de Ely Magendzo,
director, orador motivacional y asesor
en management en Fuera del Bos-
que.

En cuanto a las charlas técnicas, el
Encuentro conté, como es habitual,
con la presencia de importantes marcas
del sector, que presentaron las siguien-
tes charlas:

« Incrementando la seguridad y la mo-
vilidad del sistema de control de ac-
cesos, a cargo de Gustavo Gassmann,
Director of Sales Latin America and
the Caribbean Physical Access Control
Global Business Unit en HID Global.

- Inteligencia artificial aplicada a vigi-
lanciay seguridad, a cargo de Samuel
Ramirez, Business Development Di-
rector Hikvision Chile.

- Integracién de seguridad electrénica
y otros sistemas con control de acceso,
a cargo de Manuel Vega, Gerente Re-

gional de Ventas Cono Sur en CDVI.
« Soluciones de CCTV como sistemas

disuasivos en la seguridad ciudadana,

a cargo de Alberto Mufoz, Application

Engineer Chile, Argentina, Uruguay

& Paraguay en Hanwha.
+Nuevas soluciones IP de larga distancia

con alimentacion PoE, a cargo de An-

tonio Pérez, Director de Ventas para

Latinoamérica y el Caribe en NVT

PHYBRIDGE.

« Apollo, a cargo de Mauro De Lucca, Vi-
cepresidente de Desarrollo de Negocios
para Latinoamérica en Apollo.

« Beneficios de una plataforma unificada
de seguridad, a cargo de Daniel Palo-
mera, Director Regional de Ventas
Centro y Sudamérica, Genetec.

« Soluciones para edificios comerciales.
Infraestructura como plataforma, a
cargo de Mauricio Catalan, Outside
Sales de Chile en Anixter.

Costa Rica serd la sede del préximo
Encuentro, que reflejaremos en la pro-
xima edicién, mientras que la ciudad
de Lima, Peru, recibira a los socios ALAS
y los participantes el préximo 4 de di-
ciembre.m
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Automatizacion CCTV Control de acceso Intrusion
<

Todo lo que necesitas en un tinico lugar
Mayor economia de tiempo y processos

Y muy pronto...

FLORIDA OESTE CORDOBA ROSARIO TEMPERLEY
Av. Bmé Mitre, 1400 Av. Coldn, 2317 Boulevard Segui, 2700 Av. Eva Perdn, 1052

ATENCION AL CLIENTE \S‘/ (54 11) 4761.7661 Lineas Rotativas 5 info@seg.com.ar \% SEG.COM.AR
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iDProx Slim

iDAccess

iDFlex IP65
iDBox S o

iDBlock negro
- iDTouch

=

CONOCE TODA NUESTRAS LINEA DE PRODUCTOS EN NUESTRO PORTAL WEB
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@I Perfil de empresas

SEG Argentina

Expande su portfolio para el instalador

Con sucursales propias en distintos puntos del pais, SEG Argentina ofrece ahora una amplia variedad de

productos para el instalador, sumados a sus nuevas tecnologias aplicadas a la automatizacion de puertas

y portones.

~
@ | SEG ARGENTINA

e +54114761-7661
info@seg.com.ar
www.seg.com.ar
o /seginternationalarg

S EG se inicié hace mas de 35 afos

como una empresa instaladora
de seguridad electrénica en Rio de Ja-
neiro, y hoy cuenta con sucursales en
Brasil, Argentina, Uruguay, México, Es-
tados Unidos y Angola, distribuyendo
sus productos para el profesional de la
seguridad.

SEG es una de las marcas que com-
pone la fabrica de automatizadores de
portones Garen, que comenzé como
SEG Argentina en el afio 2004, con su
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casa matriz ubicada en Florida, provincia
de Buenos Aires, y sucursales propias
en Cérdoba, Temperley y Rosario.

Generar un ambiente laboral propicio
es parte de la estrategia de SEG, fo-
mentando el trabajo en equipo, el res-
peto, el profesionalismo y la colabora-
cion entre los distintos actores de la
empresa. Con una estructura de mas
de 35 empleados, atiende exclusiva-
mente a profesionales del sector y dis-
tribuidores de todo el pais, brindando
atencioén profesional, garantia y capa-
citacion para la formacion de nuevos
instaladores.

“Hoy estamos en una etapa de ex-
pansion de la empresa, pensando en
abrir la oferta a los instaladores. Es por
€s0 que incorporamos a las lineas de
automatismos, productos para video-
vigilancia, cercos eléctricos y control
de accesos’; explicé Rogerio Martos,
Director de SEG Argentina.

“En lo que se refiera a control de ac-

cesos vamos a trabajar con productos
de Control ID, una marca de origen
brasilefio y ya posicionada en el mer-
cado internacional, mientras que los
accesorios serdn con la marca SEG Ar-
gentina. Para ello designamos una fa-
brica en China, donde se fabricaran
las botoneras, pulsadores y teclados,
entre otros accesorios’; amplid.

Otro de los rubros en los que SEG Ar-
gentina ofrecera soluciones serd en el
de cerraduras eléctricos y porteros.”Se
trata de una linea fabricada en Brasil
gue también trabajaremos bajo marca
propia’, describié el directivo.

LA CASA CENTRAL

La matriz de SEG Argentina esta pen-
sada como un supermercado de la se-
guridad: tras el ingreso, géndolas y es-
tanterias ofrecen al cliente todo el
surtido de productos y accesorios para
una instalacion completa. Asi, podran
encontrar toda la linea de cdmaras Siera


www.seg.com.ar
www.seg.com.ar
mailto:info@seg.com.ar
www.facebook.com/seginternationalarg

Bl Perfilde empresas

asi como sus accesorios, los motores
para automatismos y sus repuestos.

“La idea es que el cliente llegue a
nuestra casa y encuentre lo necesario
sin pérdida de tiempo. Si bien todos
los productos estan al alcance del ins-
talador, contamos con asesores de venta
que lo guiaran en el producto indicado
para cada necesidad’, explic6 Martos.

La planta baja de la casa central de
SEG Argentina esta dividida en tres sec-
tores: el showroom de preventa y venta
de productos, uno de los depésitos y
el area de reparaciones, a la que el ins-
talador accede por un ingreso especifico,
sobre Avenida Bartolomé Mitre (donde
se ubica también la entrada principal).

El primer piso del edificio esta desti-
nado a la sala de capacitacion, donde
se dictan los distintos cursos para ins-
taladores; el drea administrativa y las
oficinas gerenciales.

“Actualmente estamos readecuando
nuestra sala de capacitaciones, para
poder dictar ahilos cursos de las nuevas
marcas que incorporamos. Si bien esta
preparada, desde el punto de vista téc-
nico, para ofrecer capacitacién en mo-
tores, vamos a dotarla de las herra-
mientas necesarias para que sea una
sala multiprop6sito’, describieron desde
la empresa.

SEG cuenta también, en su sede de
Florida, con un subsuelo en el que se
ubican otro depdsito y el area técnica
de laempresa.

“Mas alla de las dreas enfocadas en el
cliente, contamos con sectores para
que quienes trabajan en la empresa
tengan las comodidades para desarro-
llarse y trabajar en un ambiente cordial’,
explico el Director de la empresa.

Esto forma parte de la filosofia de SEG
Argentina, orientada en promover los
valores fundamentales que optimizan
el funcionamiento y direccion de la
empresa. Entre ellos, integridad, respeto,
enfoque hacia el cliente, compromiso
y ética en las tareas individuales, profe-
sionalismo y, fundamentalmente, la cor-
dialidad y el trabajo en equipo.

“Parte de nuestra estrategia fue, es 'y
sera siempre la de generar un ambiente
laboral propicio, a tal punto de nunca
dejar de lado el companerismo, la co-
laboracién y unién entre las diferentes
areas de la empresa’, explicaron sus di-
rectivos.

CAPACITACION

SEG Argentina tiene un amplio calen-
dario de capacitaciones destinado a la
formacion de técnicos e instaladores
de automatismos. Con la incorporacién
de nuevas marcas y productos, ampliara
esa oferta.

“Como empresa, estamos participando
de capacitaciones en Brasil y los paises
donde se fabrican los productos que
vamos a incorporar. Nuestro personal
esta en plena etapa de formacion es-
pecifica, ya que cuentan con amplia
experiencia en el sector de la seguridad
electrénica’; explicé Martos.

“Por otra parte, en SEG Argentina nos
innovamos constantemente, y estamos
incorporando personal de amplios co-
nocimientos técnicos, con la finalidad
de poder ofrecer a nuestros clientes el
asesoramiento preciso en la tecnologia
que vaya a formar parte de su proyecto’,
amplié el directivo.
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Electrificador de cerco con
armado/desarmado por control remoto
y control via aplicacion movil.

« Energia de pulso de salida: 0,5Joule.

» Tension de salida en abierto de 18.000V.

« Control via smartphone*.

« Modo de disparo programable.

« | Ajuste de sensibilidad de la cerca en 3 niveles

« Acepta control remoto y sensores inalambricos 433,92Mhz.

« Salida para monitoreo.

» Entrada independiente.

» 2 modos de armado/desarmado.

* Longitud maxima del alambrado: 1.600m lineales.

« También disponible modelo industrial de 4 joules ( 8x mas
potente) para alambrados de hasta 12,000m lineales.

Postes y Varillas Aisladores de altaresistencia Extensa linea de
exclusivos en aluminio paratodos los tipos de varillas accesorios y cables.

FLORIDA OESTE TEMPERLEY CORDOBA ROSARIO
Av. Bmé. Mitre, 1400 AV. Eva Perén, 1052 Av. Colén, 2317  Boulevard Segui, 2700
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Bl Perfil de empresas

“Encontramos también un amplio
apoyo por parte de las marcas que va-
mos a representar. Desde que comen-
zamos a hablar para sumarnos como
sus socios de negocios, la predisposicién
fue siempre la mejor y nos alientan
para que formemos parte de su cadena
de distribucion, agregando laimpronta
de SEG Argentina en la manera de
llegar al cliente y potencial cliente’,
agregod Rogerio Martos.

SOPORTETECNICOY STOCK

Como toda empresa de tecnologia,
una gran parte de su éxito esta basado
en el soporte técnico que ofrece y la
disponibilidad de productos. Ambos
aspectos estan resueltos: “el soporte
técnico estara a cargo de los profesio-
nales que se sumaran a SEG Argentina.
Asi lograremos ofrecer todo el servicio
de posventa y las respuestas que el
mercado requiere’, explicé Martos.

“Los distribuidores como ARGSeguri-
dady Fiesa, con quienes tenemos alian-
zas estratégicas para ofrecer marcas
que ellos representan, también nos
dieron todo su apoyo y con ellos vamos
a trabajar también en el soporte pos-
venta y la capacitacién de clientes.

En cuanto a la disponibilidad de pro-
ductos, como importador directo, SEG
cuenta con un importante stock de
motores para automatismos y eso mis-
mo se replicarad con las nuevas lineas
de productos.

“La idea es tener stock de todos los
productos para que el cliente pueda
acceder en el momento a lo que re-
quiere para su instalacion’, dicen desde
la empresa.

Otro aspecto importante en el creci-
miento sera la difusion de laampliacion
de sus segmentos de la industria. En el

!

caso de SEG, identificada plenamente
con un sector tan especifico, esa sera
una de las claves.

“Tenemos una base de datos muy
importante que vamos a aprovechar
desde el punto de vista del marketing.
Si bien, luego de décadas en el mercado
especializandonos en automatismos,
la mayoria de nuestros clientes requie-
ren ese tipo de soluciones, también es
cierto que trabajan en otros segmentos
de la seguridad electrénica. La expe-
riencia y el conocimiento de SEG, ya
instalada como marca de confianza, y
la necesidad de mas tecnologia nos
convencen de que podemos hacer un
aporte importante a la actividad’, se-
Aalan desde el Departamento de mar-
keting de la empresa.

“Con laincorporacion de nuevas lineas
de productos estamos ofreciendo mas
oportunidades de negocios a nuestros
clientes’, concluyen.

SEDES
Ademas de su casa central, ubicada
la localidad de Florida, partido de Vi-

cente Lopez, provincia de Buenos Aires,
SEG Argentina cuenta con sedes propias
en Temperley, en el conurbano sur bo-
naerense, Cérdoba capital y Rosario,
provincia de Santa Fe.

“Son todas sucursales de SEG Argen-
tina, sostenidas con personal e inversién
propia. Cada una de estas sedes estd
pensada para trabajar como si se tratara
de la casa central: alli, los clientes en-
contraran las mismas marcas, la misma
atencion y la vocacion de ayudarlos a
resolver su proyecto’; explicd Rogerio
Martos.

Desde los origenes, SEG Argentina
tuvo el objetivo de satisfacer las nece-
sidades de sus clientes, acompanan-
dolos con la tecnologia, el desarrollo y
la calidad de sus productos, tanto en
automatizacién como en seguridad
electrénica.

“Con laincorporacion de nuevos seg-
mentos del mercado a nuestra oferta,
estamos dandole sentido a esa premisa,
que es continua en cada una de las se-
des de SEG en los distintos puntos del
pais’, concluy6 el directivo. m
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SEGURIDAD ELECTRONICA
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Estable y seguro
con Tecnologia Dual

La tecnologia dual aumenta la fiabilidad de Los detec-
tores. Para que se dispare la alarma, las tecnologias
PIR y de microondas deben activarse simultdneamente,
aumentando asi la estabilidad en entornos hostiles.

La tecnologia Blue Wave evita falsas alarmas y
mejora la inmunidad a Interferencias a traves del
procesamiento avanzado de la senal y de la optica 3D.

La compensacion digital de la temperatura ajusta
digitalmente la sensibilidad de los detectores, mente-
niendo el intervalo de deteccion especificado

cuando la temperatura ambiente esta cercana a la
temperatura del cuerpo.

La tecnologia anticamuflaje AND/OR (Y/0) da
prioridad al sensor de microondas en determinadas
circunstancias en las que el intruso puede llevar ropa
con propiedades de camuflaje frente a infrarrojos.

La tecnologia IFT (umbrales flotantes independien-
tes) garantiza que los umbrales de alarma se manten-
gan siempre dentro de unos limites predeterminados,
eliminando asi las perturbaciones ambientales.

©
©
©

La sensibilidad automatica permite al detector adap-
tarse de manera automatica a los cambios ambienta-
les, asegurando la estabilidad sin que la deteccion de
intrusos se vea afectada.

DIALER

SEGLRIDAD ELECTRONICA
La Rioja 827 (C1221ACG)
Ciudad de Buenos Aires u
Tel/Fax: (54 11) 4932-3838

www.dialer.com.ar

Dialerseguridad

n Dialerseguridad
1
Dialermedios DialerMedios

W Pyronix

HIKVISION

Las resistencias DEOL incorporadas reducen el
tiempo de instalacion. La gama de valores abarca
la mayoriade los sisternas.

La tecnologia antienmascaramiento adaptable
(antiespray) ofrece una proteccion exclusiva
contra los intentos de tapar los sensores PIR 0
de microondas y detecta si se tapan con mate-

riales como carton, cinta de embalar, espray,
lacas y papel de aluminio.

El uso de distintas frecuencias de microondas
evita las Interferencias que pueden producirse
cuando hay dos detectores de microondas
instalados proximos entre si, optimizando la
estabilidad de los detectores al evitar cruces en

las comunicaciones.

La tecnologia antibloqueo garantiza que se

detecte cualquier intento de bloguear el campo
de vision. Permite al detector enviar una sefial al
panel para informar de que se esta blogueando el

area de deteccion.

WWW.pyronix.com
Camila O'Gorman 412 piso 17
Puerto Madero, Buenos Aires

ENCUENTRE EN DIALER LAS MEJORES SOLUCIONES
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B Empresas

Arcontrol, |la misma esencia. ..

25 anos al servicio del instalador

AR Control S.R.L., conocida en el mercado como Arcontrol Sistemas de Seguridad, comenzé sus

actividades en 1993 con el objetivo de distribuir y proveer equipos para seguridad electrénica.

Gustavo Reiter, Gerente comercial de la firma, hace un repaso de los inicios de la empresa.

P——
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ARCONTROL

e +54 11 4523-8451
o info@arcontrol.com.ar

www.arcontrol.com.ar

D esde hace veinticinco anos, Ar-
control ofrece al instalador pro-
ductos para seguridad electrénica en
los rubros de intrusion, videovigilancia,
incendio y control de accesos. “Los in-
tegrantes de Arcontrol tenemos una
formacion técnica y una amplia expe-
riencia en el rubro y nuestro personal
es cuidadosamente seleccionadoy ca-
pacitado para la funcién que va a desa-
rrollar. En cuanto a los productos que
comercializamos, son testeados pre-
viamente y sélo trabajamos con aquellos
de la mas alta tecnologia nacional e
internacional, asegurandonos asi de
que el instaladory el usuario final que-
den totalmente satisfechos’; explico Gus-
tavo Reiter sobre los fundamentos de
la empresa.

- ;Qué distingue a la empresa?
- Es una empresa con una estructura
pequefa y muy eficiente, dindmica y

muy poco burocrética, solo lo suficiente
para mantener el orden y la prolijidad
en nuestro trabajo diario, y en la atencién
y necesidades de nuestros clientes.
Esto nos permite tomar decisiones muy
rapidamente, cosa que en los tiempos
que corren es imprescindible. Lo mas
importante es darle lo mejor al cliente
y satisfacer sus necesidades. Nos ca-
racterizamos por tener una excelente
atencion personalizada, tanto a grandes
empresas instaladoras como a instala-
dores independientes y gremio. Con-
tamos con personal capacitado, el cual
ayuda a nuestros clientes a encontrar
el producto mas conveniente para cada
proyecto con profesionalidad, cordia-
lidad, humory la seriedad que requiere
este trabajo. Es importante destacar la
atencién que brindamos a los clientes
del interior del pais. Para ellos es fun-
damental nuestros despachos inme-
diatos y la gran ayuda a la resolucion
de sus problemas de trabajo, mas alla
de nuestra tradicional frase “compre
todo en un mismo lugar y ahorre tiempo
y dinero”.

- En épocas dificiles, jcomo sostuvieron
su presencia y el stock permanente de
productos?

- Por suerte y auin con las complica-
ciones de cada momento, siempre con-
tamos con un amplio stock de pro-
ductos y a precios sumamente com-

EL ORIGEN DE“EL CLASICO DEL LUNES”

“Durante la crisis de 2001 llamabamos a nuestros clientes para ver si ne-
cesitaban algoy ante las negativas reiteradas, ya que fue un momento muy
duro para todos, necesitdbamos que recordaran que seguiamos firmes,
pese a todo, y listos para ayudarlos a vender. Entonces, se nos ocurrid crear
“El Cldsico del Lunes": todos los lunes enviamos a nuestros clientes, proveedores
y amigos un chiste para que comiencen la semana con una sonrisa. Con
esto logramos no solo estar presentes sino también que sientan lo importante
que son para nosotros y para nuestra empresa. Nos da muy buen resultado,
muchos nos responden los chistes con consultas sobre productos, otros
hasta los coleccionan y cuando por algin motivo no lo reciben, nos lo re-

claman”.

54

petitivos. Vendemos desde complejas
centrales y detectores de incendio
hasta las mas sencillas centrales de
robo; desde los sensores mas sofisti-
cados, hasta los mas simples sensores
magnéticos de apertura, pasando por
los conocidos sensores volumétricos
de interior y exterior; baterias, cAmaras
de todo tipo y aplicacién, monitores,
DVR, cables, detectores especiales, con-
troles de accesos de todo tipo, desde
sencillos teclados hasta complejos sis-
temas biométricos, casi 30 modelos
de sirenas para usos diferentes, sistemas
aldmbricos e inaldmbricos, alarmas y
cierres centralizados para autos. En re-
sumen, gran parte de nuestro tiempo
lo utilizamos para la busqueda de nue-
vos productos, tanto nacionales como
importados, para incorporar a nuestra
oferta.

- ;Qué expectativas tienen para los
tiempos venideros?

- Queremos seguir brindando una
atencion de excelencia, enfocada en
las necesidades de quien necesita ase-
soramiento y no perder nunca la per-
sonalizacién, una de las principales ca-
racteristicas de Arcontrol. Cumplimos
25 afos brindando este servicio y es-
peramos encontrar nuevos clientes y
amigos en nuestro camino. Es funda-
mental para nosotros lograr su con-
fianza para seqguir creciendo. m
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Todo lo que usted busca comprelo en un solo lugar
ahorrando tiempo y dinero
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CHNOLOGY S5A.

TERMINAL DE CONTROL DE ACCESO Y PRESENTISMO

Deteccion de rostros
Camara 2MP

:I —
' Méximo de usuarios
B ! A 1:1), . :
Pantalla 5 Touch k/ 500.000 (1:1), 100.000 (1:N)

LFD (Live Finger Detection)
Velocidad: 150.000 huellas
por segundo

Alimentacién 12Vcc / PoE Tarjeta RFID

125KHZ EM o HID Prox,
13.56MHZ Mifare/NFC/IClass SE

BioStation A2 | SURPFEMa

BioStation A2 de Suprema es la terminal de huella digital para control de acceso y presentismo mas avanzada en el
mercado gracias al desarrollo de una plataforma de seguridad y la incorporacion de tecnologia biométrica de
ultima generacion.

Visite nuestro showroom y conozca todos los productos Suprema que tenemos para ofrecerle.

Pringles 1267

(C1183AEW) Buenos Aires, Argentina =
Tel.: (+54 11) 4862 5054 - .
ventas@dramstechnology.com.ar www.dramstechnology.com.ar

aviciLon suprema () Hanwha SecusiTRON- EEIEDID .

Farpainte Dara, Inc.
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CON ANALITICAS DE AVIGILON

(T;CHNDLOGY S.A.

Analitica de
autoaprendizaje

Alto rendimiento de
imagen en varias
condiciones de luz

Deteccion precisa

Reduccidn de costos

Camara térmica
para exterior

DRAMS Technology presenta la nueva camara termica H4 de Avigilon con
analitica de autoaprendizaje. Certificada para exteriores, detecta intrusos
eignora el follaje y otros objetos oscuros visibles como el humo vy el polvo.
Gracias a la combinacion de imagenes térmicas y el analisis de video de
autoaprendizaje patentado por Avigilon, la cadmara térmica H4 proporciona
un rendimiento excepcional. El disefio esta preparado para exteriores y es
adecuado para una amplia gama de aplicaciones como proteccion perime-
tral para sitios industriales e infraestructura critica, transporte y gobierno.

La imagen térmica combinada con la analitica de autoapren-
dizaje de Avigilon logra una mayor precision y reduce las
falsas alarmas.

Detecta personas y vehiculos en 4reas no iluminadas o con
desafiantes condiciones de iluminacion.

Ve mas alla del camuflaje visual o de los objetos ocultos como
humao, polvo o follaje.

Reduce el costo total del proyecto cubriendo largas distancias
con menos instalaciones de camaras.

Camara duradera, resistente al vandalismo, con clasificacion
IPB6 e IK10 construido para una vida prolongada. Sensor
térmico no refrigerado de 320x256 con lente atermalizada.

Visite nuestro showroom y conozca todos los productos Avigilon que tenemos para ofrecerle.

Pringles 1267

(C1183AEW) Buenos Aires, Argentina
Tel.: (+54 11) 4862 5054
ventas@dramstechnology.com.ar
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B Empresas

Hexacom, desarrollo tecnolégico

orientado hacia el usuario

Empresa joven de gran proyeccion

Apostando firmemente al crecimiento de la industria nacional, Hexacom disena, desarrolla y fabrica

productos con una fuerte impronta en la mejora del uso de tecnologias GSM e inaldmbricas aplicadas

ala seguridad electronica vecinal y residencial.

chcor;“w HEXACOM
L'/ /
N

e +54114572-1219

o ventas@hexaweb.com.ar
www.hexaweb.com.ar
o /alarmashexacom

o /c/HEXACOMARGENTINA
@ /hexacom_alarmas

H exacom es una empresa 100 %

argentina que, desde hace 9
anos, fabrica sistemas electronicos de
seguridad, integrando en sus centrales
de alarma tecnologia inaldémbrica 'y co-
municacion GSM. Su familia de pro-
ductos estd compuesta por alarmas re-
sidenciales, alarmas vecinales, controles
remotos de alto desempefio, sensores
infrarrojos y magnéticos inalambricos,
sirenas inteligentes habladas y, de re-
ciente presentacion, el teclado intuitivo
asistido por voz FLY-BEE.

“Desde el inicio del desarrollo de un
producto, nuestra principal preocupa-
Cion es la experiencia de usuario, lo
cual conlleva un esfuerzo continuo para
facilitar la tarea del instalador y también
la forma en que el usuario va a interac-
tuar con el sistema. Las tecnologias in-
aldmbricas, las aplicaciones moviles y
los sistemas asistidos por voz que desa-
rrollamos logran ese objetivo y generan
satisfaccion en la convivencia usuario-
sistema’; explico José Luis Casal, Gerente
comercial de Hexacom.

- ;Cémo se inici6 la empresa?

- Hexacom inici6 sus actividades en
el afno 2009, como una apuesta por fu-
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sionar la seguridad electrénicay la do-
mdtica, desarrollando productos dife-
renciales respecto de las propuestas
existentes y valiéndose de nuevas ne-
cesidades en seguridad demandadas
por el mercado argentino.

- §Qué caracteriza a la marca?

- Lafirma presenta soluciones en dos
mercados que, si bien son similares,
tienen una finalidad muy distinta. Por
un lado, fabricamos una linea de alarmas
residenciales de excelentes prestaciones,
donde se integra el uso de tecnologia
RF, SMS y datos en una misma placa,
lo cual permite al instalador poder
abordar soluciones mid-end para que
el usuario pueda controlar su hogar,
oficina o comercio a través de una app,
y si lo requiere, contar ademds con un
servicio de monitoreo tercerizado.

- ;Cudl es el segqundo mercado?

- El otro mercado que abordamos
desde el inicio es el de las alarmas ve-
cinales, en el cual tenemos gran expe-

riencia y un abanico completo de so-
luciones que van desde una central
autébnoma para vecinos autoorgani-
zados a la cual se le suman accesorios
como visores cableados, inaldmbricos
y sirenas inteligentes habladas. También
es posible lograr una solucién integral
con monitoreo por red de datos 3Gy
avisos por SMS georreferenciado a los
usuarios. De esta manera nos esforza-
mos en fabricar productos de calidad
e innovacion, generando soluciones
que beneficien a empresas de moni-
toreo, centros de monitoreo ciudadano,
industrias, distribuidores comerciales
y al gremio instalador, con un sistema
de prevencién que da garantia de fun-
cionamiento en todo momento.

- ¢Cudles son sus principales casos
de éxito?

- Mas que hablar de casos de éxitos,
desde Hexacom lo sentimos como‘“ca-
sos de confianza’, donde gracias a ello
pudimos llegar a muchos lugares pro-
tegidos por nuestro sistema de segu-
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ridad de alarmas vecinales y residen-
ciales, como ejemplo, los casos de las
municipalidades de Mordn, La Matanza,
Lujan, Avellaneda, Pilar, Santa Fe, Rosario
y alcaldia de La Paz (Bolivia), sin men-
cionar las familias que han confiado
en nosotros.

Nuestra empresa ofrece atencion per-
sonalizada a cada cliente y mejoras en
soluciones innovadoras de nuestros
productos, para seguir avanzando en
las nuevas tecnologias que seran las
soluciones del manana en seguridad
ciudadana.

- ;Como ven el mercado local de la
seguridad?

- Sin duda, desde hace unos anos, el
publico local estd cambiando la forma
de ver la proteccion de sus bienes y su
seguridad personal. Esto genera que
aparezcan nuevos nichos de mercado
formando un terreno fértil para el desa-
rrollo de nuevas herramientas que a
nivel conceptual son muy diferentes
entre si. Siempre resaltamos el concepto
de que mds que un producto, fabrica-
mos una herramienta, la cual permite
poder abordar una solucién a una ne-
cesidad requerida por el usuario.

- Bajo el concepto de una alarma
como una “herramienta” para el mer-
cado, ;quién seria el usuario de la mis-
ma?

- Muchas veces se confunde el con-
cepto de usuario final con el de usuario
del producto. El usuario no es una sola
persona o entidad, muchos participan
en la cadena de forma temporal o de-
finitiva. Por ejemplo, una central de
alarmas es una herramienta de uso co-
mercial para el distribuidor durante el
proceso de la venta, mientras que el
instalador hara uso de todas las carac-
teristicas técnicas y funcionales para
poder cubrir la demanda de su cliente,
y el dltimo eslabén de la cadena sera
el usuario final, quien utilizara las fun-
ciones que satisfagan su necesidad. En
esta cadena, no nos olvidamos de un
gran participante, que es el de servicio
monitoreo de alarmas.

- A través de las apps moviles, jsus
equipos pueden ser tanto automoni-
toreados como monitoreados por ter-
ceros?

-Totalmente, toda nuestra linea ACU-
DAH410, ACUDAV410y TECHNO123RL
es monitoreable y comunica eventos
via IP, compatible con centros de mo-
nitoreo, favoreciendo asi un negocio y
no solo de venta e instalacién sino de
servicio para empresas de monitoreo
de cualquier tamano.
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- (Estan trabajando en nuevos pro-
ductos?

- Si, tenemos tres nuevas lineas que
presentaremos en los préximos seis
meses, muy ligadas al mercado de au-
tomatismos, dométicay el mundo IdC
(Internet de las Cosas). Por el momento,
estamos presentando nuestro mas re-
ciente producto, el teclado inaldmbrico
para alarmas residenciales FLY-BEE que
es un producto concebido 100 % desde
la experiencia de usuario.

- {Qué caracteristicas tiene este nuevo
producto?

- Continuando con nuestra politica
de desarrollo permanente, logramos
un teclado inalémbrico para alarmas

Mani: por vor

Asistido por VOZ

der / apagar

Luces

Agregar 8

usuarios

N

Entrada 2
sensores +)
perimetral

Botones de
emergencia

| POLICIAL FUEGO MEDICA

" | . .
™ @
O,
Luz teclado
Registro Back Light
de acceso

memorizar combinaciones numéricas

- Botones retroiluminados para uso en

ambientes oscuros

« Funciones de control de acceso, para

notificaciéon de ingreso/egreso de
usuario

« Activacion y desactivacion de salida

PGM del panel y hasta ocho salidas
adicionales conectando nuestros re-
ceptores WKRU4C

- Control total de las funciones del

panel con capacidad para ocho usua-
rios diferentes, identificables por app
y/0 monitoreo

« Entrada dual para sensores magnéticos

cableados de ventana y puerta con
campanilla de recibimiento.
A esto debe sumarse una terminacion

de caracteristicas Unicas, tales como:
« Menu asistido por voz, que permite
utilizar las funciones sin necesidad de

elegante y acabada, al detalle de un
producto que suele colocarse en am-
bientes de entrada del hogar. m
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FOTOELECTRICA

Conexion directa de baterias
en modo comun
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codigo: 3804

000 Rosario - Santa Fe - Argentina

TAKEX

Distribuidor Autorizado
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NZOCR es un sistema

de captura de imagenes

y reconocimiento de chapas
patentes Argentinas y del
Mercosur.

Desarrollado integramente por Nuzzar posee
la capacidad de integrarse con cualquier
sistema (Control de Accesos, CCTV, etc) via
TCP o Wiegand. La toma para el
reconocimiento se realiza con camaras IP
standard compatibles RTSP/ONVIF.

El sistema cuenta con almacenamiento

de reconocimientos por 1 ano 0 mas con
blusquedas inteligentes. Permite también la
carga de un listado de vehiculos autorizados
y/o vehiculos buscados y si se detectara el
paso de un vehiculo de esta lista generar
una alarma al sistema central.

Las captura y reconocimiento se realizan
tanto de dia como de noche. En velocidades
entre 10 y 250 Km./Hora.

Es un producto ideal para municipios,
control de acceso de barrios cerrados
0 garages, depositos, etc.
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B Empresas

Redes y Distribucién S. A.

Aumenta su oferta en productos para seguridad

RYDSA, distribuidor mayorista de valor agregado, continua con la distribucion de productos para

videovigilancia e incendios, de las marcas Vivotek y Bosch. A través de esta unidad de negocios, ofrece

al usuario una opcion de calidad a la hora de pensar un proyecto de seguridad integral.

e +54 11 4896-9800
o ventas@rydsa.com.ar

www.rydsa.com.ar
o /redesydistribucionsa

© @RYDsAInfo

@ /rydsainfo
@ /redes-y-distribucion-s.a.

R edes y Distribucion S. A, RYDSA,
inicio sus actividades el 18 de fe-

brero de 2002 con el objetivo de satis-
facer la demanda de revendedores e
integradores en materia tecnoldgica.
La evolucién y los profundos cambios
del mercado hacian necesario un nuevo
concepto de empresa, con mayor fle-
xibilidad para adaptarse a las nuevas
circunstancias y atenta a las nuevas
oportunidades de negocios.

“Nuestra empresa es una distribuidora
de valor agregado, lo que significa que
no solo ofrecemos productos sino tam-
bién servicios asociados a ese producto.
En general, el cliente de RYDSA no
viene a solo comprar productos, sino
que viene a buscar una solucién integral,
para lo cual es necesario agregar una
tarea de ingenieria previa’, explico Ale-
jandro Obludzyner, uno de los Directores
de laempresa.

“Este tipo de requerimiento no es ex-
clusivo de aquellos clientes que vienen
en busqueda de una solucién de se-
guridad, sino que se trata de una mo-
dalidad de trabajo que aplicamos para
todas las marcas de productos que re-
presentamos’, amplio el directivo.

Para ser un socio estratégico del canal
ya no alcanza con manejar variables
tradicionales como logistica y precio,
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Servicio de excelencia

En Rydsa brindamos tecnologia de
avanzada, capacitacion en el usodela
misma y desarrollamos soluciones
innovadoras e inteligentes, que marcan

iros.
|a diferenciaala hora de elegimo

A

YDSA
@ gu»v \‘l-cr-r_-uc-on

sino que es necesaria también una
asesoria técnica integral que permita
aresellers e integradores concretar con
éxito un proyecto.

“En RYDSA trabajamos ofreciendo al
cliente las opciones que hagan mas
sencilla la concrecién de un proyecto.
Y no hablamos solo de un proyecto
de seguridad sino de cualquiera que
involucre areas de negocios en las que
trabajamos’, anadié el directivo.

ORIGENES Y CRECIMIENTO

Inicialmente, la empresa se enfocd
en networking e infraestructura para
data centers, actividad en la que con-
tindan siendo uno de los lideres del
mercado. “Trabajamos con las princi-
pales marcas de servidores, networking,
conectividad y energia, con la finalidad
de ofrecer un servicio de provision de
soluciones completo. A eso le anadimos
toda nuestra experiencia, adquirida a
lo largo de mas de 15 aifos de trabajo
en el sector’, explicd Obludzyner.

En cuanto a la modalidad de trabajo,
el directivo detallé que RYDSA no se
trata de una empresa que realice ins-
talaciones, sino que es“exclusivamente

Alejandro- OBIudzyner

un distribuidor mayorista”. “Nuestra
empresa esta enfocada en la distribu-
cion de soluciones y vendemos con
exclusividad a instaladores o revende-
dores. El cien por ciento de nuestras
operaciones es importar, distribuir, dar
soporte y capacitar al profesional’, des-
taco.

Otrodelos aspectos claves de laempresa
es la ingenieria previa. “En RYDSA nos
ocupamos de ofrecerle al cliente aseso-
ramiento preventa. Si bien vendemos el
producto, somos una empresa muy
orientada en el proyecto’, describen.

Como parte del soporte previo, asi-
mismo, los ingenieros de la empresa
ofrecen la asistencia permanente en
la configuraciéon y armado de una so-
lucién, lo cual implica, adicionalmente,
elegir los productos mas adecuados
para llevarla a cabo.

EL SEGMENTO DE LA SEGURIDAD

El crecimiento de laempresay la cada
vez mas creciente integraciéon entre
los sectores de ITy la seguridad motivé
a los directivos de RYDSA a pensar en
sumar oferta de productos y servicios
a ese mercado, camino que iniciaron
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RYDSA BOSCH

S0CI0 DE NEGOCIOS " Invented folife

Nuevo standard en deteccion
temprana basado en video

Mantienen su negocio vigilado y
funcionando seguro

FPD-7024 FPA-1000-UL FPA-5000

Centrales de alarma de incendio Central de Incendio Compacta Con moédulos funcionales

Redes y Distribucion SA - Distribuidor oficial mayorista.
Video vigilancia - Control de accesos - Sistemas de incendio
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con Bosch Sistemas de Seguridad. “To-
mamos inicialmente la representacion
de Bosch para todas sus lineas de pro-
ductos, incluyendo las soluciones de vi-
deovigilancia, intrusién, incendios y control
de accesos’, expreso el directivo.

Segun senalaba Jorge Pinjosovsky en
una anterior charla con Revista Negocios
de Seguridad (NdR: Edicién Nro. 108), la
idea es“ingresar en segmentos de mer-
cado alos que antes RYDSA no accedia.
La compariia alemana Bosch tiene mu-
chos productos y soluciones especificas
para cada uno de los segmentos, por
lo cual entendemos que no tendremos
restricciones”.

“Es cierto que hay ciertos sectores
donde compiten otro tipo de marcas,
en los que no vamos a participar. Esto
es una politica que maneja RYDSA para
todas sus lineas de productos: no com-
petimos en aquellos negocios en los
que no hay valor agregado perceptible’,
sefalaba el directivo acerca de lamanera
en la que la empresa se enfoca en los
negocios.

“Hoy tenemos otra oferta de valor
para sumar al mercado y a nuestros
clientes que es toda la linea de productos
de Vivotek, una de las principales marcas
de videovigilancia’, amplio Alejandro
Obludzyner.

Como empresa enfocada en proyectos,
si bien no deja de ser una “vendedora”
de productos, RYDSA se perfecciona y
trabaja en dreas bien diferenciadas.“Por
nuestra estructura y como empresa
orientada al proyecto, tenemos equipos
de trabajo en cada una de las marcas,
acompanamos a nuestros clientes a
ver a sus propios clientes, muchas veces
llevando nuestro personal técnico para
capacitar a los de nuestros revendedores
y cuando se trata de proyectos grandes,
también ofrecemos soluciones de fi-
nanciamiento’, explicé el directivo.

2EIVICIO de excelencia

En Rydsa brindamos tecnologia de
avanzada, capacitacion en el usodela

misma y desarrollamos soluciones

innovador
|a diferencia

“Se hace una evaluacion crediticia
del integrador, evaluamos el valor del
proyecto y ponemos a disposicion del
cliente herramientas financieras y lo-
gistica a medida del proyecto’, detallé
acerca de la manera en que la ofrecen
soporte a sus clientes.

Es necesario resaltar que la empresa
no solo se ocupa de laatencién de gran-
des proyectos, sino que también se in-
volucra en el dia a dia del profesional.

ALARMAS,
CONTROL DE
ACCESOS,
CERCOS
PERIMETRALES

VIGILANCIA
_ con
CAMARAS IP

Modalidad:
Cursos Presenciales
Clases Tedrico-Practicas
Practicas Post-curso
Grupos reducidos

IEE——— L “infn |

+54 11 4781 5925 // cursos@cetia.com.ar // www.cetia.com.ar // Ciudad de la Faz 2476 3" B- CABA

as e inteligentes, que marcan
ala hora de elegirnos.

Diego Herrera Brosio
PM Sistemas de seguridad

“No dejamos de lado al cliente que
requiere de una solucién pequefa o
viene a buscar un producto especifico
y en el momento. Cada uno de los
profesionales que se acercan a RYDSA
van a encontrar en nosotros una res-
puesta, sea un producto, una garantia,
la solucién a un proyecto. .. Trabajamos
para aportar una solucion profesional
al mercado, no importa la dimension
del proyecto’, explicé Obludzyner. m

TECNICO
en REI?ES
INFORMATICAS

Duracion:

4 meses (48 horas)
1clase por semana
3 horas por clase
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LA INTELIGENCIA DE SABER
ELEGIR A LOS MEJORES

Productos Inteligentes

PARA PORTONES
BATIENTES, CORREDIZOS
Y LEVADIZOS.

Tecnologia de avanzada que ofrece proteccion y comodidad.
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I RTEC Conocé mas productos en:
- www.irtec.com.ar
group
' I iContactate con Irtec Group!
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Distribuidor Oficial Rossi Direccidén: Corrientes 2445, Martinez - CP 1640. Pcia. de Buenos Aires. Argentina.
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COMODIDAD Y SEGURIDAD

Nueva Central Telefénica

5352-8344

WWW.ppa.com.ar
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Seguridad y Domética
al alcance de todos
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PPA SPIRIT es un nuevo equipamiento loT (Internet of Things/ “Internet de las cosas”)
que ofrece mas conectividad al usuario con el ambiente y aumenta el confort

y la seguridad del hogar.

Configure, accione y monitoree su sistema de alarma, porfones autométicos, iluminacion,
automacion de electrodomésticos y muchos ofros equipamientos, con PPA SPIRIT

Control y gestion desde el smartphone, dondequiera que esté.

Arme y desarme MNoliticacion via Control de poriones
remoto push notification aulomatizados

Integracion de Permite la automalizacion
camaras P v DVRs de- edificios

L, Www.ppa.com.ar
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B Empresas

Securitas 360

Entrevista a Vanina Mendiondo, Coordinadora regional

Enfocados en satisfacer las necesidades del mercado y entendiendo la problemdtica actual de

seguridad, la division 360 de Securitas ofrece soluciones especificas para comercios, consorcios

y pymes, combinando las tltimas tecnologias en seguridad.

Securitas  \

%() | SECURITAS 360

/

N

e 0810 1222-7360
www.securitas360.com.ar
0 /SecuritasAr

o @SecuritasArg
o /user/SecuritasARG

S ecuritas ofrece servicios a una
gran variedad de industrias y seg-
mentos de clientes, como sus servicios
de de proteccién, disefiados para in-
corporar un alto grado de contenido
tecnoldgico. Mientras que la seguridad
fisica sigue representando uno de sus
pilares, la compafnia trabaja continua-
mente para desarrollar nuevas ofertas
al mercado.

Una de esas ofertas es Securitas 360,
la division destinada a ofrecer soluciones
completas en seguridad para distintos
segmentos del mercado.

“Securitas 360 es un ecosistema de
soluciones de proteccidon que integra
sistemas de alarma con cdmaras de vi-
deovigilancia, seguridad mobile, pro-
teccion contra incendios, control de
accesos y monitoreo 24 horas desde
nuestro Centro de Operaciones Securitas
(SOCQ)" describe Vanina Mendiondo,
Coordinadora regional de la division.

“La proteccion inteligente de Securitas
360 brinda soluciones a nuevos seg-
mentos de clientes para la compafia,
como pymes, oficinas, comercios, con-
sorcios y clientes residenciales’; amplia.

- ;Cudl es la estrategia para posicionarse
en el mercado?

-Nuestra estrategia se basa en desarrollar
packs a la medida de las necesidades
econdémicas y de proteccién de cada
cliente, haciéndolos accesibles y gene-
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SECURITAS

LIDERANDO LA

TRANSFORMACION

DE LA INDUSTRIA

e la Seguridad a |a Proteccion
“~sado en las personas, la
—Mlogia y el conocimiento

rando asi un sistema robusto, seguro,
con altos estandares de tecnologia.

- De los servicios que ofrecen, ;todos
son propios o en alguno de ellos in-
terviene un tercero?

- Securitas es una empresa basada
en tecnologia, personas y conocimiento.
Es por ello que nuestro equipo de pro-
ducto desarrollé packs con la mejor
tecnologia de mercado disponible. Co-
mo integradores de sistemas de segu-
ridad, buscamos los mejores provee-
dores del mercado para armar nuestras
soluciones, tanto en equipamiento co-
mo en servicios de instalacion.

- Desde el punto de vista tecnoldgico,
itrabajan con determinadas lineas de
productos o son flexibles segun el pro-
yecto?

- El disefio de los packs busca optimizar
economias de escala, disponibilidad
de equipamiento y velocidad de ser-
vicio. En consecuencia, tenemos alianzas
estratégicas con partners de recono-
cimiento mundial para determinar las
lineas de producto, las cuales son ho-
mologadas por nuestro departamento
deTecnologiay en evaluacion constante
de su performance, buscando la mejora

continua en todo el proceso de disefio
y el ciclo de vida del cliente.

- ;Qué relacién tienen con los prove-
edores de tecnologia del mercado?

- Es una relacién muy estrecha, de
confianzay clave para el desarrollo de
nuevos packs. Son socios estratégicos
gue nos acompanan en los nuevos
desafios en el mercado de la seguridad
electrénica.

- §Qué proyeccion tiene esta division
en el mercado de la seguridad? ;Puede
ampliarse a otros rubros?

- Actualmente contamos con packs
de domética que se suman alos de in-
trusion, mobile, video, acceso y fuego.
Son packs complementarios que brin-
dan no solo seguridad sino también
conforty control para nuestros clientes.
Lainnovacién es clave en este mercado:
contamos con clientes exigentes y es
nuestro deber liderar la transformacién
del modelo de la industria de la segu-
ridad privada a un modelo de protec-
cion. En ese aspecto, Securitas esta li-
derando la transformacién de la in-
dustria de la seguridad privada en el
mundo a través de la inclusion de la
tecnologia. m
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La Nueva Cara
de la Seguridad

Dadas las caracteristicas del mercado,
la seguridad del futuro debe combinar
personas, conocimiento y tecnologia.
Solo asi, podremos mitigar los

riesgos antes de que se transformen
en amenazas, actuar en tiempo real

y mantener siempre al cliente
informado de todo lo que sucede.
Nosotros la llamamos la Nueva

Cara de la Seguridad.

Ofrecemos servicios a medida de
las necesidades de cada cliente:

U Seguridad Especializada

&= Seguridad Mobile

&) Seguridad Remota

B¢ Seguridad Electronica

f  Proteccidn contra Incendios y Safety

@' Gestion del Riesgo Corporativo

¢ +54114014-3200 Seguinos en:

2 info@securitasargentina.com B | n ‘ n
@ www.securitasargentina.com

. | SECURITAS

W
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;CONOCES EL COMUNICADOR DE EVENTOS

MAS AVANZADO DEL MERCADO?

COMUNICADOR 6-100

Controla y monitorea el estado de la alarma desde
un celular Android o i0S.

Compatible con SURI o XANAES.

Comunicacion de eventos.

2 Salidas programables.

3 Mensajes de texto editables de hasta 24 caracteres,
correspondientes a los tres canales externos y 29 no editables,
correspondientes a todos los eventos de los paneles de alarma.

6 Memorias telefonicas de 20 digitos.

Funcionamiento independiente (sin alarma).

Programacion del Madulo via mensajes de texto.

Programacion del Madulo via APP / Bluetooth.

NUEVA APP PARA PROGRAMACION VIA BLUETOOTH %

Agiliza la programacion del Médulo Comunicador G-100.
Asistente intuitivo y facil de utilizar.

Guarda la configuracion para volver a cargarla mas adelante.
Multiples modos de configuracidn.

= py
> |‘l !!))))
Q PLAY STORE: G100 BLUETOOTH Cem

°INDUS'IRM NACIONAL PARA EL MUNDOD — REQUIERE MODULO G-100 VERSION 5.03 0 SUPERIOR ALARMAS

Constituci6n 4368 -: CABA (1254)
En CABA conseguis Tel: (5411)-4922-9285 / (011)-2118-4011 / 21232961

toda la linea CEM en info@mafpconsultores.com.ar
Whatsapp: 11 5836 1150

de Mafp Consultores S.R.L.
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,K ZXCONTROL (i‘ INTERFAZ UNIVERSAL!!!

AUMENTE LAS PRESTACIONES A SU CLIENTE Y TENGA

UNA VIiA MAS DE COMUNICACION

s BRINDE A SU CLIENTE EL CONTROL TOTAL DEL PANEL —
DE ALARMA ViA WIFI EN TODO MOMENTO Y EN CUALQUIER LUGAR

DX ACTIVE MAX ﬁj >k

¥y
Ja‘l.
TODO DESDE UN SMARTPHONE ”IF
ARMAR | DESARMAR CONFIRMACION
el panel de alarmas - DE EVENTO
Cada accion es confirmada con
CONSULTAR EL ESTADO un AVISO

DEL PANEL
NOTIFICACIONES

Aviso de eventos mediante
notificaciones PUSH para
RECIBIR ACCIONES de
todos los USUARIOS

ENTRADA PARA PGM

de disparo y reposicion de Alarma

ACTIVAR | DESACTIVAR

salidas de relé para funciones de
. DOMOTICA (luces, porton, riego, etc)

FUNCIONES ESPECIALES DX ACTIVE MAX PARA MONITOREO
T

EJ Consultar el estado del panel via App o desde la central Y Nuamero de cuenta CID programable.
de monitoreo. B Envia test periédico, el tiempo es programable por web o
Armar / Desarmar el panel de alarma (con verificacion desde la central. 7
previa) via App con la indicacion de la accion o desde a
la central de monitoreo.
Activar / Desactivar dos salidas a rele via App o desde la
central de monitoreo.

Funcién sleep comando especial enviado
central, envia el equipo a dormir.

Ed Funcién wake up comando especial enviado desde la
central que restablece el equipo a su funcionamiento

Fd Programacion de los eventos recibidos en la App del e

cliente (Ej: armar-desarmar Sl, alarma NO). N
© ) E] Medicién permanente de la seiial de Wifi visualizada

en la central de monitoreo.

N ‘ WEB DE PROGRAMACION

El Recepcidn de los eventos generados por el DX ACTIVE en
el soft de monitoreo programable segin necesidad.

LA ACTUALIZACION DE FIRMWARE REMOTO

":—_-_::‘“‘\
==
L N\

I { MANTENGA LOS EQUIPOS SIEMPRE VIGENTES CON
N

] TODO DESDE UNA APP PROPIA gkt

I CONSULTE DX ACTIVE PARA AUTOGESTION | 4

a& ENVIOS A WO sroc #™ 1ajope | FACILIDADES

TODO EL PAIS PERMANENTE GARANTIA DE PAGO!!!

www.dxcontrol.com Av. Rivadavia 12396, Ciudadela, Buenos Aires - Argentina
(v ] (in) Tel/Fax: +54 11 4647-2100 - dxcontrol@dxcontrol.com.ar
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I Instituciones

Camara Argentina de Profesionales

en Seguridad Integrada

Entrevista a Gustavo Merani, Coordinador Capitulo Buenos Aires

Con sede en Rosario y presencia en distintas regiones de Argentina, CAPSI nuclea a profesionales de todos

los dmbitos, con la finalidad de impulsar un espacio para la investigacion, el desarrollo y la innovacioén en

materia de seguridad, fomentando el debate plural, la generacién de conocimientos y acciones concretas.

CAMARA ARGENTINA DE
PROFESIONALES EN
SEGURIDAD INTEGRADA

o capsiargentina@gmail.com
www.capsi-ar.org

o @capsi.argentina

o @CapsiArg

@ /capsi

D e reciente formacion, laCamara
Argentina de Profesionales en
Seguridad Integrada, CAPSI, es lo que
se denomina un think tank, una orga-
nizacién hibrida en donde confluyen
la generacion de conocimiento y laim-
plantacién de modelos de gestion, de
caracter no gubernamental. Nacida con
la premisa de reunir e integrar a profe-
sionales y especialistas en seguridad y
defensa en sus diferentes dimensiones
y componentes, la sede central se en-
cuentra en Rosario, provincia de Santa
Fe, Argentina.

Organizada en Capitulos que abarcan
todo el territorio nacional, CAPSI pro-
pone un nuevo espacio para el desa-
rrollo y difusiéon de conocimientos, tec-
nologias y herramientas propias del
sector, en funciéon de mejorar los niveles
de calidad y efectividad de las iniciativas
en materia de seguridad.

“La Cadmara tiene poco mas de dos
anos de vida institucional y su presen-
tacion formal fue un evento que se
llevé a cabo el 7 de septiembre de
2017 en Rosario y conté con mas de
600 participantes. La génesis de CAPSI
estd en la necesidad de generar nuevas
politicas y contenidos relacionados con
la seguridad”.

Quien describe los inicios de la CAPSI
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es el Coordinador del Capitulo Ciudad
de Buenos Aires de la entidad, Gustavo
Merani. De amplia trayectoria en el
sector de la seguridad fisica, mas espe-
cificamente en la custodia de personas,
Merani es el coordinador del Capitulo
de la Capital Federal argentina y quien
explica los fundamentos de CAPSI.

“El congreso que inauguré las activi-
dades de CAPSI fue el Primer Congreso
Internacional de Seguridad Integrada,
que tuvo 45 disertantes, cuatro esce-
narios en simultaneo, seis provincias y
la Nacion representadas a través de mi-
nistros, secretarios, senadores, diputados
y concejales de distintas jurisdicciones
y pertenencia partidaria’; amplié acerca
de los alcances del evento del que par-
ticiparon, entre otros, autoridades re-
gionales de INTERPOL y del FBI de Esta-
dos Unidos, gerentes corporativos y
prestigiosos académicos.

“La participacion en cada una de las
actividades que proponemos desde
la Cdmara no es solo para instituciones
0 personas que tengan a la seguridad
como objetivo central —explicé Mera-
ni— sino que toda aquella persona o
entidad que tenga alguna propuesta

para que entre todos discutamos una
sociedad mas segura es bienvenida”

“Sentimos la necesidad de ofrecer un
espacio desde el cual generar conte-
nidos sobre como mejorar la seguridad
con una mirada a largo plazo, inte-
grando lo publico con lo privado. Hoy
vemos como, desde las politicas pu-
blicas, la seguridad se piensa en el
corto plazo, generalmente con medidas
destinadas a salvar la coyuntura, pero
no pensadas para subsistir en el tiempo
como una verdadera politica de segu-
ridad’, amplio el directivo.

“Por esta razon, para que una politica
alargo plazo sea efectiva, es necesario
contemplar el disefo, la planificacion
y la gestion. Una vez establecidos y
cumplidos estos pasos es que comien-
zan a verse realmente los resultados’,
describié el especialista.

Para CAPSI, hay una distincion muy
importante: “Debemos diferenciar la
seguridad publica de la partidaria. La
partidaria es la que aplican los Gobier-
Nnos con ese componente cortoplacista
y que en general es la que cambia
cuando quien asume la direccion es
de un signo politico distinto al de quien
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NUEVO COMUNICADOR

COMUNICADOR UNIVERSAL CON
CARACTERISTICAS UNICAS EN
EL MERCADO
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DX FULL 7

Envia a la APP todos los eventos generados por el panel de alarmas
con su descripcion completa.

Principales Funciones }

=
=
o
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¥ Envia TODOS LOS EVENTOS del panel. « Reciba en forma automatica, todas las acciones
realizadas por otro usuario, a través de
¥ BRMAR/DESARMAR SfiSgs! ce alarms. notificaciones PUSH EN APP FULL CONTROL.
¥ CONSULTA DE ESTADO DEL PANEL. Ej: Arm/Des, Activ/Desact, etc.
« ACTIVAR / DESACTIVAR DOS SALIDAS para v PROGRAMACION POR LA WEB
encender luces o cualquier dispositivo eléctrico GENERADA.
con la confirmacion de la accion. DX FULL &

« Envia 3 EMAIL (OPCIONAL) de alarma.

@ Todo desde una
@ < APP GRATUITA
SIN COSTO MENSUALES

COMPATIBLE CON TODAS LAS
MARCAS DE PANELES DE ALARMAS
RECONOCIDOS (CONTACT ID)

WEB DE PROGRAMACION J

FACIL DE PROGRAMAR

RS PRI » Mantenga los equipos vigentes siempre con la
ACTUALIZACION DE FIRMWARE REMOTO

@ SsTOCK N 4 7RO DE
www.dxcontrol.com E PERMANENTE L&' GARANTIA

Av. Rivadavia 12396, Ciudadela, Buenos Aires - Argentina - Tel/Fax: +54 11 4647-2100 . dxcontrol@dxcontrol.com.ar
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I Instituciones

la implementé. La seguridad publica,
en cambio, estd hecha dentro de un
gran acuerdo entre dirigentes més alla
del partidismo y es la que perdura. Es
la politica de seguridad publica’; explicé
Merani.

“Este escenario es muy similar en casi
todas las regiones de Latinoamérica,
donde el componente social tiene gran
influencia en el disefio de esas politicas
de coyuntura’; amplio.

{Cudl es la alternativa, entonces?“Sin
dudas, lograr un gran acuerdo entre
los sectores publicos y privados, en el
cual todos aporten sus conocimientos
y experiencia para lograr una estrategia
que contemple a todos los estamentos
y trascienda los tiempos electorales.
Es decir, entender a la seguridad como
una responsabilidad de todos para al-
canzar el desarrollo’, concluyd el Coor-
dinador de regién CABA.

OBJETIVOS
De acuerdo a lo expuesto por Gustavo

Merani, los objetivos de CAPSI podrian

sintetizarse en los siguientes:

- Fomentar laintegraciény cooperacion
interdisciplinaria e interorganizacional.

« Celebrar convenios con organismos
publicos y organizaciones privadas.

« Impulsar investigaciones académi-
cas.

« Proponer iniciativas en materia de
seguridad ante las autoridades na-
cionales, provinciales, municipales de
la Republica Argentina o de estados
extranjeros con representacion diplo-
matica o consular acreditada.

« Integrar comisiones y organismos pu-
blicos, privados o mixtos, nacionales
ointernacionales, que tengan por ob-
jeto el estudio, andlisis, asesoramiento,
peticién o aplicacion de medidas que
interesen a las actividades compren-
didas.

ALIANZAS

CAPSI tiene entre sus objetivos la
construccion y consolidacion de espa-
cios colaborativos en donde converjan
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el sector publico, el dmbito privado, la
academiay todos aquellos sectores que,
de unamanera u otra, estén relacionados
con la seguridad y la defensa.

“Para CAPSI la interaccién con otros
organismos e incluso personas que no
formen parte de una entidad es su-
mamente importante. Cada uno desde
un lugar distinto puede aportar un ele-
mento o una mirada enriquecedora
sobre como abordar la temética de la
seguridad, proponiendo alternativas
para que ésta sea cada vez mas efectiva’,
explicé Merani.

En ese sentido, y sosteniendo que la
cooperacién es el camino, la Cdmara
construye alianzas con actores estra-
tégico que aporten y generen las con-
diciones para el desarrollo de un modelo
de seguridad acorde a la actualidad y
proyectable hacia el futuro.

En ese marco, por ejemplo, CAPSI
consolidé una alianza estratégica con
la Asociacion Latinoamericana de Se-
guridad, ALAS, convenio rubricado en
el marco de la ultima edicién de Intersec
Buenos Aires 2018. En esa ocasion se
reunieron Edgardo Glavinich y Pablo
Correnti representando a CAPSI con el
CEO de ALAS, Alberto Alvarez.

Asimismo, CAPSI sell6 alianzas con la
Universidad del Centro Educativo Lati-
noamericano (UCEL), unidad académica
con la cual se llevan adelante la Diplo-
matura en Seguridad Integrada, donde
seimpulsa los conocimientos en materia
de gestion de seguridad, y la Diplomatura
en Ciberseguridad, que impulsa la difu-
sién y adquisicion de técnicas y herra-
mientas para los desafios que plantean
las nuevas tecnologias; con la Universidad
Abierta Interamericana (UAI), entidad
con la cual estaran presentando la Di-
plomatura en Inteligencia Estratégica y
Nuevas Amenazas.

Esta propuesta académica tiene como
objetivo fomentar la formacién integral
especializada en determinados cono-
cimientos, entre los que se incluyen
los juridicos, econémicos, sociales e in-
vestigativos, y adquirir las herramientas
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cientificas imprescindibles para com-
prender, interpretar y analizar la cada
vez mas compleja problematica de la
seguridad.

Adicionalmente, en estos momentos
se estan consolidando los acuerdos
para establecer un espacio de formacién
superior con la Universidad Nacional
de La Plata, en el marco del desarrollo
de la Especializacion en Seguridad Co-
munitaria y la Maestria en Inteligencia
Estratégica Nacional.

Ademas, CAPSI tiene convenios de
colaboracién con las siguientes insti-
tuciones: la Comunidad Latinoameri-
cana de Consultores y Asesores en Ges-
tién de Riesgos y Seguridad (COLADCA);
IS Consulting, consultora especializada
en analisis de riesgos y gestion de se-
guridad; GSGM Security Consulting,
consultora regional que brinda com-
pletos y detallados servicios para clientes
particulares y/o corporativos; laComu-
nidad de Inteligencia y Seguridad Global
(CISEG); SECINDEF Israel-USA Interna-
tional Consulting Counterterrorism, en-
tre otras.

AUTORIDADES Y CAPITULOS CAPSI

Como otras instituciones que nuclean
adistintos profesionales, CAPSI cuenta
en su organigrama con filiales o “Capi-
tulos’, distribuidos en distintas regiones
del pais. Cada uno de ellos se encarga
de llevar adelante las acciones de la
Cémara de manera local o regional y
confluyen luego en las actividades na-
cionales.

CAPSI estd presidida por el Dr. Orlando
Toniolo, siendo el Lic. Pablo Correnti
suvicepresidentey el Lic. Edgardo Gla-
vinich es el secretario de la institucion.

En cuanto a los Capitulos y sus coor-
dinadores, son los siguientes: CABA,
Gustavo Merani; provincia de Buenos
Aires, Dr. Diego Dieguez Ontiveros;
Cordoba, Gustavo Martin; Santa Fe,
Lic. Luis Pueyo; NEA, Lic. David Maciel
y Lic. Juan P. Cantero; NOA, Mg. Natalia
Diazy Mg. César Navarrete; Patagonia,
Lic. Juan C. Villafafie Molina. m
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COMUNICADOR DE ALARMAS
DSC® - PARADOX® - ALONSO® - HONEYWELL® - CROW® J

*CONSULTAR
VERSIONES

Con las mismas prestaciones y mas vias

de comunicacion -
fullcontrol

v Comunica todos los eventos del panel — |
v Programacion remota total del panel de alarmas, ﬁ g
nombre red, clave, nimero de cuenta, etc. FRINARE vaumca
A través del DX VIRTUAL Expert
v 4 Entradas / Salidas
v Eventos internos configurables
v Deteccion de jamming

v Bateria de respaldo
v Acciones de domatica

P Mantenga los equipos siempre vigentes con la
ACTUALIZACION DE FIRMWARE REMOTO

* COMPATIBLE CON DsC®
HONEYWELL® Y PARADOX™

v Dual Sim

CASA DEL CLIENTE ¥

EMPRESA

DX VIRTUAL Expert p DE MONITOREO

+/ Programacién remota fofal
del panel.

« Optimiza el soporte técnico
en forma remota.

v Activacién de la alarma a
pedido del cliente.

v Mejora la atencion al cliente
visualizando el teclado del panel.

KITDX SAM 2 P
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La cobertura mas amplia
de video vigilancia.

-

MS9390 CC8371

MAB391ETV

FE9391-EV

3 MP -WDR Pro
Vista 180° - 15m IR
IK10 -IP66 -3DNR

H.264 y MJPEG.

8mp - Vista 180°

20m IR -WDR Pro
SNV -Smart Stream lll

IP66 -IK10 - H.265.

12MP - Mulfi - Direccional

Enfoque remoto
IP 66 -IK10 - SNV
-40°c ~ 55°c.

Soluciones Poe disenadas
para fortalecer tu video vigilancia IP.
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AW-FET-053C-120 AW-GET-086A-120

AP-FXC-0100/0200

12MP - Vista 360°
340°20mIR - Smart Rl
Smart Stream Il
PPTZ - IK10.

AW-GEV-267A-370

sobretensiones -IK10.

:::{E': Switch PoE externo Swich PoE exterior 2 Extensor PoE pasivo 24xGE Switch PoE

-~ E no administrado 4xFE pUE.'!‘fOS Gb+?2 puer‘fos pro]ongc cableado UTP 2%GE combo

== 200M a 10 Mbps combo Gb. RJ45/SFP hasta 300m 1xRJ45-Console
Proteccidn contra 1 puerto RJ45 Console. 1 02 canales. 370W.
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PowerSeries

A0 - DSC

El sistema de seguridad
hibrido mas adaptable
con Tecnologia PowerG.

IS TAKEX

LIDER MUNDIAL EN FABRICACION DE
SENSORES PARA SEGURIDAD Y
PARA AUTOMATIZACION INDUSTRIAL

EXPERIENCIA EN ’
TECNOLOGIA DE PROTECCION
CONTRA INCENDIOS

* Barreras de humo.
- Sirenas.

- Detectores convencionales.

- Detectores de monoxido de carbono.
- Pulsadores.

© SELNET

SOLUCIONES INTEGRALES

- Detectores de exterior PIR.

- Barreras para exterior e interior.
- Detectores ultravioleta de llama.
- Controles de puerta por reflexion
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Camaras Hikvision en el Puente

General Belgrano

Una implementacién de Security One y SISE Argentina

Mejoras en el transito y la seguridad en el puente que une las provincias argentinas de Chaco y Corrientes

son algunas de las ventajas que ofrece Hikvision luego de un trabajo conjunto con empresas privadas y or-

ganismos de Seguridad Nacional.

N
HiKvision) HIKVISION
/' www.hikvision.com/ES-LA

AN
L as comunidades de Resistencia,

capital de Chaco, y Corrientes, de
la provincia homénima, poseen un vin-
culo que trasciende las distancias. Ha-
bitantes de uno y otro lado forjaron
una historia en comun a través de los
afos que contribuyé al crecimiento
del nordeste argentino.

El Puente General Belgrano, que une
ambas provincias, colaboré para afianzar
estarelacion. Inaugurado en 1973, este
nexo interprovincial que se eleva sobre
el Rio Parana demandd cinco afos de
construccion sobre pilares de 70 metros
de altura, con una estructura de hor-
migén pretensada y una calzada de
doble mano de 8,30 metros de ancho.

Su estructura cuenta con 1.700 metros
de largo, un pasaje para la navegacién
de 245 metros en su parte central y 35
metros de alto. Ademas, posee dos to-
rres centrales de 83 metros.

No sélo las comunidades de Chacoy
Corrientes fueron beneficiadas con
esta obra de ingenieria, sino también
las de Formosa, Misiones, Entre Rios y
el norte de Santa Fe. Con el paso de
30.000 vehiculos por dia que transitan
por este puente, se posicioné como
un circuito de comercializacion clave
para el Mercosur.

Sin embargo, este panorama positivo
no es el unico. El crecimiento de la
zona como eje econdémico y social
también incidi6 en el aumento de pro-
blematicas de transito y seguridad, co-
mo contrabando, trata, narcotrafico y
suicidios, sumado a inconvenientes
vinculados a un clima desfavorable. Este
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escenario obligd a buscar soluciones
para resolver estos problemas que se
iban acrecentando.

TECNOLOGIA AL SERVICIO DE

LAS COMUNIDADES

Hikvision, principal proveedor de pro-
ductos y soluciones innovadoras de
videovigilancia, junto con Security One,
el distribuidor nacional, y SISE Argentina,
el integrador del proyecto, contribu-
yeron a mejorar la infraestructura del
Puente General Belgrano y las proble-
maticas que se sucedian alrededor del
mismao.

Primero, se instalaron cuatro cdmaras
tipo domo en los pilares principales
del puente, enmarcadas dentro de los
lineamientos de rutas seguras y segu-
ridad vial. Las cuatro cdmaras domo
PTZ, de alta definicion con vision sobre
el puente y antivanddlicas, cuentan
con visiéon de 360° y visidbn nocturna
de 150 metros.

LA INSTALACION
“Fue un trabajo de ingenieria Unico
en el pais por diversas razones. Primero,

estamos hablando de un puente se-
micolgante entre dos provincias sobre
el rio, para el que se tuvieron que desa-
rrollar soportes especiales y estabiliza-
dores para los domos por los fuertes
vientos. Estas condiciones climaticas
hicieron mas compleja la obra’, explicd
José Garcia, Gerente General de Hikvi-
sion Argentina, Paraguay y Uruguay.

“Por otra parte, debido a que el puente
cuenta con un solo carril para cada
mano de trdnsito, tuvo que interrum-
pirse temporalmente la circulacion,
para lo cual se llevé a cabo un trabajo
de coordinacion entre el Departamento
de Prensa de Vialidad Nacional, que
fue informando sobre las demorasy el
avance de la instalacion’, amplié el di-
rectivo.

Para llevar a cabo la obra, también se
realizaron sobrevuelos de drones e ins-
pecciones en lancha, con la finalidad
de determinar la ingenieria del puente,
establecer la ubicacion de los equipos
y calcular el consumo de energia.

“Se eligieron estos productos Hikvision
por su robustez y experiencia previa
conjunta. Se habian testeado anterior-
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mente en campos con térmicas de mas
de 45 grados, equipos solidos que res-
ponden bien a problemas climaticos.
Todos estos equipos estan certificados
en Hikvision’, explicd, por su parte, Mar-
celo Freschi, CEO de SISE Argentina.

En cuanto a gestion de comunicacio-
nes, se desarrollaron 15 torres de mas
de 60 metros de altura paraimplementar
una red propia de comunicaciones es-
table y dedicada para el proyecto, para
evitar la dependencia de terceros.

EL TRABAJO CON VIALIDAD

Y GENDARMERIA

Uno de los grandes beneficiados por
este desarrollo fue la Direccién Nacional
de Vialidad, que le permite disponer
de un servicio de vigilancia en tiempo
real a través de las cdmaras, permitiendo
una rapida actuacién en caso de acci-
dente, corte de transito y/o cualquier
otro hecho que lleve la intervencion
de las fuerzas de seguridad. La toma
de imagen deberd ser Unicamente
sobre el movimiento de transito, no
pudiendo particularizarse sobre las per-
sonas y/o vehiculos que circulan sobre
el puente, debiendo respetarse en todo
momento la privacidad de los usuarios
del mismo.

Por su parte, Gendarmeria Nacional
utiliza las cdmaras para control y tiene
un puesto en el General Belgrano, des-
tinado a prevencion.

En caso de contrabando, trata y nar-
cotrafico, se colabora con Gendarmeria
mediante el acceso a la visualizaciéon y
grabacion de pruebas. Ademas, para
prevenir los suicidios, se estd trabajando
en prevencion de incidentes junto con
el Instituto de Salud Mental.

El siguiente paso serd implementar
un Smart Pole con domo e intercomu-
nicador, para que la persona pueda
pedir ayuda y sea atendido por un
centro de monitoreo activo las 24 horas,
que se comunicara con Gendarmeria
para evitar fatalidades.

PROVEEDORES E INTEGRADOR

.

N\
HIKVISION

J/

Uno de los referentes mundiales en
la provisién de productos y soluciones
de videovigilancia. Con el equipo de
I+D, la compania desarrolla tecnologias
base de codificacién de audio y video,
procesamiento de imagenes de video,
almacenamiento de datos relacionados,
computacién en la nube, datos masivos
y Deep Learning.
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Hikvision cuenta con 33 sucursales
regionales en todo el mundo para
lograr una presencia verdaderamente
global y crear valor para sus clientes.

é securityone :\
\ /
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Nacida como distribuidora de solu-
ciones de seguridad electrénica, Security
One es actualmente representante, im-
portador y distribuidor master de las
marcas lideres del mercado global,
entre las que se encuentra Hikvision.

La empresa ofrece un completo port-
folio de soluciones de seguridad, in-
cluyendo sistemas de: alarmas de in-
trusion, deteccion de incendio, control
de acceso, videovigilancia, videoporteria
IP, conectividad, almacenamiento, ser-
vidores, plataformas de software, in-
fraestructuray cableado, drones, entre
otros rubros, como asi también una
completa serie de accesorios para todas
las lineas de productos.

Empresa argentina con sede en la ciu-
dad de Resistencia, Chaco, que desde
2010 provee servicios de seguridad
electrénica, comunicacionesy desarrollos
en tecnologia. Ofrece una sdlida in-
fraestructuray capacidad operativa pro-
fesional entre ingenieros y técnicos elec-
trénicos, acompanado de gran expertise
del personal de IT, lo cual le permite
brindar soluciones de extremo a extremo,
abarcando desde tecnologias para se-
guridad y comunicaciones hasta montaje
de linea de servidores o desarrollos de
electrénica en base a necesidades.

SISE se destaca por las constantes in-
versiones en tecnologia, llegando al
2017 con mas de 12 torres de comuni-
caciones, lo cual permite prestar servi-
cios de transmisién de las cdmaras sin
depender de un tercero para una co-
nexion a internet. m
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Los especialistas en Seguridad Electronica

Distribuidor Mayorista
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Lavalleja 1365, barrio Cofico
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S EG U RI DA DC ENTRO www.seguridadcentro.com.ar

Los especialistas en Seguridad Electronica
o @seguridadcentro @ +54 3571 663126



www.seguridadcentro.com.ar
mailto:info@seguridadcentro.com.ar
www.facebook.com/seguridadcentro/
www.seguridadcentro.com.ar
www.seguridadcentro.com.ar

Somos una de las empresas lideres en la venta de sistemas de seguridad gracias a la experiencia, capacidad
y confiabilidad de nuestro equipo humano y a |la excelente calidad de los productos que comercializamos.
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TRUE DIGITAL SYSTEMS

EXTINCION

Valvulas y accesorios
ranurados. '

CCTV

Camaras, grabadores
y softwares.

DETECCION

Centrales, detectores,
audio evacuacion y
deteccion temprana.

www.tdsintl.com
ELEVANDO LOS STANDARES EN CADA PROYECTO DE SEGURIDAD

Nuestro objetivo es utilizar las mejores tecnologias disponibles en proyectos econémicamente viables.

Y sabemos que podemos alcanzarlo, sobre todo considerando que no todas las companias que
actian dentro del sector, combinan liderazgo tecnoldgico con calidad de servicio equivalente.
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TRUE DIGITAL SYSTEMS

SEGURIDAD EN SERIO

Linea equlP tnica en-el- mercado con certificacion UL
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Performance series IP NVR

- Visualizacién y grabacion full HD

- 16 canales PoE

- Monitoree desde cualquier lugar usando

NVR dedicado 4K

- Elevada capacidad de decodificacion para ver
y grabar con una resolucion Ultra HD 4K
- Visualizacion simultanea de 4/8/16 canales

las aplicaciones méviles para dispositivos con reproduccion sincronizada en tiempo real

Apple® y Android ™
- Configuracion remota simple
- Almacenamiento hasta 6 TB

HED1PR3

-

Ve

- Full HD 1080p

- Excelente performance low-light
-Smart IR

- Waterproof (IP66)

12 MP (4K Ultra HD) Camaras IP Box

- Ultra HD 12 MP (4K) 20 fps
- Excellente performance low-light
- WDR Digital

en el monitor (en funcién del modelo)
- El almacenamiento interno admite 8 discos
duros expandibles de hasta 64 TB (8 TB

cada uno)
HBWA4PR2 H4D3PRV3
L) l Honeywell
' h _ :tll ; - o I

- Full HD 1080p

- Excelente performance low-light

- Amplio rango dinamico, garantiza
imagenes sin reflejos

-3 MP (20 fps) y Full HD 1080p
(25/30 fps)

- Excelente performance low-light
-Waterproof (IP66) - IK10

12 MP (4K Ultra HD) IR Bullet Camara IP Outdoor WDR IR Rugged Camaras IP

- Resolucion Ultra HD 4K / 12 MP a 20 fps

- Hasta triple soporte de stream o 4
- Distancia IR de 210 pies (65 m) - Resolucion de 1080p a 25/30 fps

- Excelente rendimiento con poca luz i H?Sta lr.iple soporte de stream
- Distancia IR de 50 m

- Rendimiento de luz ultrabaja

Marcos Paz N° 429 - Haedo

4580-2050/51
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Centrales inverter para portones

Ventajas y aplicaciones practicas

El uso de motores para la automatizacion de portones, inicialmente en busqueda de confort y hoy

en dia de seguridad, es una industria en constante crecimiento. La tecnologia también evoluciona y

ofrece como alternativa las centrales inverter. Los fundamentos.

. BYHINGENIERIA
| +54 3496 42-7652
! info@byhingenieria.com
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\INGENIERIA ¥ www.byhingenieria.com
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I a instalacion de portones auto-
maéticos en domicilios particulares

se va incrementando, dando mayor
comodidad al usuario y aumentando
la seguridad al ingresar a la vivienda.

La mayoria de los motores de 220 VAC
utilizados para el accionamiento de por-
tones son de induccién con capacitor
permanente (CP) y las potencias, en equi-
pos domiciliarios, no superan los 500 W.
El motor CP tiene un par de arranque
relativamente bajo con respecto al par
a velocidad de trabajo, mientras que la
velocidad de apertura o cierre del
portén es fija y depende del reductor
utilizado.

Muchas veces el instalador necesita
aumentar la velocidad de portones ya
instalados o hacer portones rapidos.
Para esto se puede usar una central de
comando con variador de velocidad,
denominada central inverter.

PRINCIPIO DE FUNCIONAMIENTO

La velocidad de un motor de induccion
estd determinada por la cantidad de
polos del bobinado y la frecuencia de
linea. Cualquier modificacién de los
bobinados es compleja y deja al me-
canismo a una velocidad fija.

En cambio, silogramos un dispositivo
que varie la frecuencia podemos regular
la velocidad en un rango muy amplio
de manera simple. Aqui es donde nos
valemos de la tecnologia inverter: este
sistema convierte la tension de linea
de 220V 50 Hz alterna en una tensién
de corriente continuay luego la vuelve
a convertir en una tension alterna de
frecuencia variable. De esta forma, logra
variarse la velocidad del motor, pueden
generarse rampas de baja velocidad
para arranque y parada suave y mayor
velocidad en apertura o cierre.
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Para generar la tension alterna se
usan puentes de transistores IGBT o
MOSFET, comandados por un micro-
controlador. Estos transistores generan
una onda de Modulacién de Ancho
de Pulso (o Pulse Width Modulation,
PWM) con una secuencia tal que el
motor responde a ella de igual forma
que si se le aplicara una tensién sinu-
soidal. Mediante el programa se puede
variar la frecuencia y también la tensién
a entregar.

Ante el creciente uso de la tecnologia
inverter en equipos de uso doméstico,
las principales marcas de componentes
electrénicos mejoraron la oferta, la ca-
lidad de moédulos IGBT, los compo-
nentes asociados y, consecuentemente,
los precios.

Es posible, entonces, contar con ma-
teriales totalmente robustos y confiables
para el desarrollo e implementacién
de controladores para automatismo
de portones.

SITUACIONES PRACTICAS

Para el funcionamiento a mayor ve-
locidad que la nominal, los motores
CP estan disefados para obtener la
madxima fuerza al trabajar con la fre-
cuencia de linea (50 Hz en Argentina).

A medida que se aumenta la frecuen-
cia, el par va disminuyendo en forma
proporcional. Es decir que, a mayor
velocidad, menor fuerza del motor.

Este parametro debe tenerse en cuenta
al aumentar la velocidad del porton.

La méxima velocidad que puede al-
canzar un porton depende fundamen-
talmente del peso del mismo, de los
rozamientos y de cuanto esté sobre-
dimensionado el motor con respecto
alas cargas a mover.

En la practica, el valor maximo que
logra aumentarse es un 80 % superior
a la velocidad nominal. Por ejemplo,
en el caso de un portén que abre en
15 segundos con una central comun,
usando una central inverter pueden
lograse tiempos de apertura de hasta
9 segundos.

FUNCIONAMIENTO A MENOR

VELOCIDAD QUE LA NOMINAL

En ocasiones surge la necesidad de
disminuir la velocidad de un portén,
debido a condiciones estructurales o
de disefo. El inverter no solo puede
configurarse para que entregue fre-
cuencias superiores a la de linea: tam-
bién puede generar bajas frecuencias,
de manera de lograr una reduccion
de velocidad de hasta un 50 %, sin
perder la fuerza del motor.

Laventaja, en este caso, es notable ya
que el par de arranque en baja velocidad
es superior al par de arranque con CPy
la regulacién de velocidad es muy
precisa, logrando un funcionamiento
muy suave sin golpes o saltos. m
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INVERTER BH

- ELECTRONICA PARA
AUTOMATIZACION DE PORTONES

+- ACCESORIOS

INGENIERIA

PARA IR RAPIDO TENEMOS QUE ESTAR SEGUROS
Y POR ESO NECESITAMOS EL MEJOR VEHICULO
con esa premisa y 20 ANOS DE EXPERIENCIA, en BYH Ingenieria

desarrollamos la

CENTRAL RAPIDA INVERTER

PARA PORTONES AUTOMATICOS

* Arranques y paradas mas suaves
* Se programan de forma sencilla e intuitiva
e Protegidas contra cortocircuitos

LA MAS RAPIDA, LA MAS CONFIABLE,
LA MAS ROBUSTA, LA MAS SEGURA

Hno. Lino Terfort 2364. Desde Esperanza, Santa Fe, Argentina al mundo - +54 3496 427652 - info@byhingenieria.com

www.byhingenieria.com - f uwgm (© + 549 3496 508238
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Linea completa de productos

DISTRIBUIDOR OFICIAL

Lectores, tarjetas y llaveros

Tecnologia multiplataforma en 125 Khz, 13.56 Mhz y Bluetooth
HID Prox, INdala, AWID y EM4102 (EM-Marin), iClass Seos, iCl.ass SE, iClass,
MIFARE, MIFARE DESFires, OMNIKEY, Mobile NFC, Mobile Bluetooth.
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NN Control de accesos

Linea completa de controles de acceso IP en red expandibles hasta
8 puertas o auténomos - Lectores - Tarjetas - Llaveros RFID
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Cerraduras electromagnéticas

Pestillos — Pernos — Pulsadores - Botones de Panico

unto Humberto 1° Piso 177 -0OF. 3y 4 - CAB.A.

P
contro www.puntocontrol.com.ar — ventas@puntocontrol.com.ar
.IDAD ELECTRONICA 54 11 4361 6006
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« Instalacién sencilla

+ Producto NO LETAL fabricado bajo norr
IEC60335-2-76 anexo Bb2

« Salida de relay NA/NC con tiempo fijo #

+ Salida de relay NA/NC con tiempo programablé

+ Entrada de Alarma :

» Gabinete estanco

* Bateria 12V 1,3A

« 2 controles remoto para Encendic

ot INCORPORADA
L 12 V 13 AM
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ventas@certrec.com.ar Producto NO LETAL fabricado bajo
las normas IEC60335-2-76 Anexo Bb2
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Como optimizar el despacho de

moviles policiales desde el 911

Propuesta de cooperacion entre la seguridad publica y la privada

El despacho de mdviles para afrontar lo que luego se comprueba como “falsa alarma” es una de las

problemdticas mds complejas del sector. Cémo abordar este inconveniente y encontrar soluciones es

una cuestion que debe confluir entre los sectores publicos y privados.

Ing. Alberto Zabala
Comision Técnica CEMARA

L aley 12.297 y sus modificatorias

(12.381 y 12.874) regula la acti-
vidad de la seguridad privada en el
ambito provincial. Esta ley, nacida para
ser aplicada casi exclusivamente en la
seguridad fisica, también se aplica a
las empresas de monitoreo, con los in-
convenientes que ello implica.

Posteriormente a la promulgacién de
la ley, el Ejecutivo promulga el Decreto
Reglamentario donde se menciona co-
mo “prestadoras de servicios de Segu-
ridad Privada” a aquellas actividades
que tengan por objeto la “vigilancia y
proteccién de bienes’, condicién en la
que podrian ubicarse las empresas de
monitoreo de alarmas.

Esta ley, asimismo, contiene una de
las condiciones mas restrictivas para la
actividad: Art. 46 Inc.“f". Ese texto enu-
mera las faltas consideradas muy graves
y dice:“No transmitir a los cuerpos po-
liciales y fuerzas de seguridad las sefiales
de alarma que se registren en las cen-
trales o establecimientos privados; o
transmitir las sefales con retraso injus-
tificado; o comunicar falsas incidencias”.
Para estas faltas, las sanciones para el
prestador pueden ir desde la cancelacion
de la habilitaciéon a la inhabilitacién
por veinte anos.

LAS“FALSAS INCIDENCIAS”

No es infrecuente un retraso en el
envio de un despacho de alarma, aun-
que si es preocupante la penalizacién
de las“falsas incidencias”.

A diferencia de la seguridad fisica, un
sistema de alarma electrénico esta ba-
sado en sensores —que pueden en oca-
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siones fallar—, al servicio de un cliente
a veces inseguro o inexperto, capaz
de dar una alarma cuando ésta es in-
necesaria. Si por esta falta, la prestadora
del servicio de monitoreo fuera pasible
delas sanciones establecidas, el régimen
seria totalmente inaplicable.

Por otra parte, es necesario marcar
las diferencias entre la seguridad fisica
y la electrénica a fin de adecuar los re-
gimenes de tasas y multas previstas
en la ley: mientras que la seguridad
fisica es la proteccion mediante personal
“vigilador”, la electrénica protege “por
alarma conectada a una central de
monitoreo”.

Existe desde el origen de la ley una
interpretacion que la mayoria de las
empresas de seguridad electrénica y
las autoridades no reconozcan la 12.297
como marco regulador de la actividad
del monitoreo de alarmas, y muchas
empresas de Buenos Aires no pudieron
inscribirse como tales y trabajan aun
bajo recursos de amparo.

EN POS DE UN MARCO ADECUADO

Desde el sector empresario siempre
hubo voluntad de colaborar para tra-
bajar dentro de una ley que lo regule,
profesionalice y proteja, ya que un des-
orden como el actual origina empresas
solo enfocadas en el rédito, que abusan
del despacho de mdviles policiales,
perjudicando al resto.

Por eso es que se convino con las au-
toridades en trabajar en una ley espe-
cifica, labor por cierto compleja y que
depende del poder pubilico.

Por lo mencionado, es posible predecir
que, con un trabajo en conjunto, con
objetivos claros, entre los sectores pu-
blicos y privados pueden lograrse be-
neficios tangibles en el corto, mediano
y largo plazo que, con la profesionali-
zacién del sector privado, contribuyan
con la seguridad de la ciudadania a

través de la optimizacion de recursos
publicos.

USO DEL 911

Desde el sector privado, muchas em-
presas firmaron un compromiso de
habilitacion, pese a los complejos re-
quisitos legales, lo cual derivard en una
depuraciény distincion entre aquellas
que trabajaran dentro de la ley con
aquellas que no y que no deberian
operar ni utilizar los recursos publicos
(despacho de méviles policiales).

Segun las estimaciones, con las em-
presas irregulares fuera de accion,
podria reducirse casi un 10 % la utili-
zacién de los recursos del 911 originados
por el sector de monitoreo.

Por ley debe comunicarse toda “pre-
suncion” de delito, solicitando un movil
al 911 desde un Centro de Monitoreo,
mévil que se despacha sin ninguin pro-
tocolo, no se controla si las empresas
estan habilitadas o si los objetivos estan
habilitados.

Por otra parte, y para ser considerada,
dada su relevancia, cuando se intentan
los costeos generales, vale mencionar
que la solo existencia de empresas de
monitoreo trae aparejado una recau-
dacién publica por los impuestos que
pagan los abonados por los servicios
adquiridos, que se vuelcan en el erario
publico para ser distribuidos, entre
otras cosas, a la seguridad publica.

Como consideracién tangible y ha-
ciendo uso de estadisticas de la utili-
zacion de despachos contra recauda-
cion de impuestos, es posible deter-
minar que hoy, por cada despacho po-
licial, las empresas pagan indirecta-
mente $4.000, cifra que se obtiene al
dividir la recaudacion impositiva de
todos los abonados por la cantidad de
despachos solicitados por los mismos.
Es decir que si no hubiese empresas
de monitoreo no habria despachos,
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pero tampoco existiria la recaudacion
que aportan estas empresas por los
servicios que prestan.

No obstante, es posible y recomen-
dable optimizar los recursos de manera
forma mas eficiente con la aplicacién
de distintas medidas, en forma pro-
gresiva, que permitan una légica ade-
cuacion, en las etapas de inmediato,
corto, mediano y largo plazo que se
proponen a continuacion.

En principio, debera preverse que el
pedido de despacho de méviles con-
secuencia de las sefales de alarma sea
realizado exclusivamente por Centros
de Monitoreo habilitados, limitandose
y prohibiendo los “llamadores auto-
maéticos”y los esquemas denominados
de "automonitoreo’, por lo cual un in-
dividuo no deberia solicitar al 911.

OPTIMIZACION DE LOS RECURSOS

La propuesta para alertar al 911 es
implementar un sistema de comuni-
caciéon “empresa-despachos moviles’,
similar a la utilizada en el sistema“Plan
Piloto CABA”. Es decir, contar con un
sencillo software de comunicacién por
internet directamente al lugar desde
donde se envian los moviles, de acuerdo
a su jurisdiccion y mediante “tickets”
que deben ser procesados.

Con esta accién se liberan recursos
del 911, ya que no hay operadores en
el lugar (hoy se triangulan estos ope-
radores entre las empresasy los lugares
desde donde se despachan los méviles
policiales) y se automatizan los procesos.
Ahorro en recursos estimado: 10 %.

Otra ventaja es que las empresas y los
usuarios finales tendrian una“devolucién”
por la informacion obtenida en la con-
currencia al domicilio al que acudié el
movil, cosa que hoy no existe.

También automatizaria los procesos
de controles de empresas habilitadas y
controles de las altas de los objetivos.

Como se menciond, hoy no existen
acciones que limiten la solicitud de
moéviles, algo que sucede de manera
indiscriminaday hasta abusiva. En cier-
tos casos, se solicita el envio ante falsos
disparos reiterados, por la mala utiliza-
cion del usuario, por las fallas simples
de comunicacién, por las alarmas sen-
sibles a condiciones adversas, por mal
diseno, mala instalacion, etc.

La propuesta prevé resultados de in-
mediato y corto plazo, ya que consiste
en capacitar tanto a disefadores, ins-
taladores, operadores y usuarios finales,
ademas de a responsables de las em-
presas, sobre los métodos que forman
parte del proceso.

Se considera que la reduccién en la
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utilizacion de despachos podria redu-
cirse asi un 15%, sumada a la propuesta
que tiene en cuenta los procesos de
filtrado.

PROTOCOLO DE DESPACHO

Con la utilizacién de un simple pro-
tocolo que aplica la empresa, se estima
que puede reducirse, en el corto plazo,
un 12 % la solicitud de despacho de
moviles.

En el 2006, por acuerdo entre CEMARA
y las autoridades del 911, se confeccioné
un protocolo de constatacién de inci-
dencias: segin un comunicado de la
Direccion General Fiscalizadora de
Agencias Privadas de la Provincia de
Buenos Aires (DGFASP), desde el 1 de
diciembre de 2006, “serd de cumpli-
miento obligatorio para todas las Em-
presas de Monitoreo de Alarmas, el
Protocolo de Constatacién de incidencia
en casos de Alarmas, producto del con-
venio celebrado con la Central de Emer-
gencias—911"

El protoclo es el siguiente:

- Criterios de Verificacion de Incidencia

Las firmas comerciales deberan utilizar
al menos dos (2) mecanismos de veri-
ficacion:

1. Verificacion Telefénica con el titular
del contrato de alarmas o quien este
designe, en el lugar del hecho.

2. Verificacion Telefonica con vecinos
al lugar del hecho.

3.Verificacién Telefénica con el titular
del contrato de alarmas o quien éste
designe fuera del lugar del hecho.

4. Dispositivos de Escucha.

5.lmagenes Visuales.

6. Verificacion en el lugar del hecho
con personal de la firma.

« Criterios de Pertinencia para la Co-

municacion a las Centrales 911

Se establece que las empresas se en-
contraran habilitadas para transmitir
la novedad alas Centrales 911 en todos
aquellos casos en que sean constatada
la existencia de incidencia o en los
casos en donde no existiendo verifica-
cién de la incidencia se hubieran ago-
tado los dos procedimientos de cons-
tatacion de acuerdo a los Criterios de
Verificacion de Incidencia, que se ajusten
a la realidad existente en cada una de
las instalaciones.

El primero de los casos se denominara
incidencia verificada, y el segundo de
los casos se denominard incidencia no
verificada siendo obligatorio en este
ultimo caso que los operadores de las
firmas comerciales se lo manifiesten al
operador de la Central 911.

- Comunicacion a la Central 911: Los
operadores de las firmas comerciales

indicaran al operador 911: Nombre

de la Firma; Lugar del Hecho; Tipo de

accionamiento de la alarma; Verifica-
cion o no de la Incidencia.

« Mecanismos de control y mejora con-
tinua: las firmas comerciales se en-
contraran obligadas a registrar y guar-
dar las pruebas que evidencien el
cumplimiento de los Criterios de Ve-
rificacion de la Incidencia. Al respecto,
cuando las Verificaciones concluyan
en eventos sin incidencia las firmas
entregaran a la Direccién General de
Fiscalizacion y Agencias de Seguridad,
y a pedido de esta, las pruebas de
cumplimiento de los procesos de ve-
rificacion.

« Excepciones: no se atenderan avisos
de alarmas pregrabados, llamadores
telefénicos o alternativos, provenientes
de particulares y/o empresas. Se aten-
deran en todos los casos, alarmas
provenientes del accionamiento de
botones de panico, o bien de cédigos
de asalto o coaccién, o mecanismos
equivalentes para el aviso voluntario
de emergencias.

Las empresas socias de CEMARA se
comprometieron en la aplicacién del
mismo, dando ademas la informacion
desde qué teléfono se comunicarian
cada una de ellas, lo que permiti6 au-
ditar de forma muy simple el cumpli-
miento del mismo.

El resultado obtenido fue mas positivo
de lo esperado.

Para nuevos esquemas a instalar, se
propone la divulgacion y utilizacion
de métodos seguin normas IRAM, tanto
en las etapas de disefio como en las
de instalacion, operacién y gestion de
los sistemas.

Hoy existen varias normas emitidas
por el Instituto de Normalizaciéon que
especifican o recomiendan los dife-
rentes equipos y grados de seguridad
que conforman los sistemas, asi como
las etapas del servicio referidas a cuanto,
doénde y cédmo procesar (filtrados, co-
municacion, gestion, archivo, etc.) las
sefales recibidas en un Centro Receptor
de Alarmas (CRA) desde un Sistema
de Alarmas de Intrusién y Asalto (SAIA).

El buen uso de las normas traerd apa-
rejada una reduccion en las solicitudes
de despachos de moviles, estimada en
un 15 %.

Finalmente, seria eficaz la creacidon
de una Comisién de Trabajo entre la
autoridad publica y las camaras del
sector a fin de lograr el seguimiento,
adecuacién y reformulacion de los
pasos a seguir en pos de la profesio-
nalizacién de la actividad y la optimi-
zacién de los recursos publicos. m
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&+ Opinion

ldC + sequridad

Ya es casi impensable disociar, en el futuro cercano, los sistemas de seguridad de las posibilidades

que ofrece Internet de las Cosas. Sin embargo, es necesario comenzar a delinear regulaciones que

hagan de la red un medio de transporte y comunicacién invulnerable.

Damian Colaneri
Socio Gerente T3 Tic S.R.L.
dcolaneri@t3tic.com.ar

« gt
L a ciberseguridad es una preocu-
pacién constante para muchos,
especialmente con el auge de las tec-
nologias de Internet de las Cosas (IdC).
La importancia de asegurar estos dis-
positivos es cada vez mas evidente,
como se vio durante la Cumbre Mundial
de Internet de las Cosas, realizada en
octubre de este afio en Estados Unidos,
que da el puntapié para tratar de mejorar
la situacion presentando una nueva ley.
Esta ley hace que, a partir del 1 de
enero de 2020, cualquier fabricante de
un dispositivo que se conecte“directa o
indirectamente”a internet, debe equipar
sus dispositivos con funciones de segu-
ridad“razonables’, disefiadas para evitar
el acceso no autorizado, la modificacién
o la divulgacion de informacion.

Si al dispositivo puede accederse por
fuera de una red de area local con una
contrasena, debera incluir una contra-
sefa Unica para cada uno o forzar a los
usuarios a establecer su propia contra-
sefa la primera vez que se conecten.
Eso significa que no hay mas contrase-
nas predeterminadas genéricas, facil-
mente adivinable para un hacker.

Este nuevo concepto en seguridad,
marca un cambio para todos los fabri-
cantes americanos de sistemas de se-
guridad y obliga al resto a adaptarse
para poder competir.

Por otro lado, no cubre toda la gama

de sistemas de autenticaciéon que pue-
den o no llamarse contrasenas, lo que
aun podria permitir a los fabricantes
dejar el tipo de brechas de seguridad
que permitieron que la botnet Mirai
se extendiera en 2016 y de la cual he-
mos mencionado anteriormente.

Esta misma ley hace hincapié en la
forma en que la empresa de seguridad
eldCrecopilany manejan la informacion
de los usuarios y bajo qué condiciones
se considera de uso indebido o privado.

EL AVANCE DEL IDC

Répidamente, IdC estd encontrando
un mercado en Argentina, que veremos
incrementado en el transcurso del pré-
ximo ano.

Las diferentes situaciones por la que
atraviesa nuestro pais hacen que las
empresas que muten y se adapten
mas rapido consigan posicionarse me-
jor.1dCy analiticas, por su parte, logran
que la venta de un sistema de seguridad
sea mas amplio y mas util para el cliente
final, aportando ventajas y competiti-
vidad.

Imaginemos un banco X, a quien te-
nemos como cliente o futuro cliente
en lo que a sistemas de seguridad se

refiere (CCTV, control de acceso, etc.).
Sumando una capa de IdCy analiticas,
podriamos usar el mismo sistema de
seguridad para saber en qué horarios

y en qué sucursales tendra mas clientes,

rangos etarios de los mismos, discri-
minar por sexo y mas opciones. Esto
seria util para las areas de marketing
de la entidad, quienes a través de este
andlisis (business intelligence) podrian
orientar los servicios y/o publicidades
de cada sucursal para el publico mas

frecuente.

El ejemplo anterior hace que la im-
plementacion de seguridad ya no solo
sea Uutil para ello: sumando ventajas
en distintos sectores, donde la inversion
es justificada. Ese ejemplo puede apli-
carse a todos los rubros y negocios.

Esto nos lleva a pensar cuestiones
como ;qué pasa con toda esa infor-
macién sobre nuestros clientes? ;Cémo
debemos almacenarla? ;De qué formas
seguras puede utilizarse?

Gracias a que la tecnologia siempre

va mas rapido que las leyes, es un

buen momento Ppara que pensemos

juntos en estas cuestiones, para apro-
vechar esta explosion de IdC de forma

rentable pero segura. m
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Q In situ

Buenas practicas en la instalacion

de sistemas de seguridad

Consideraciones generales y consejos practicos — 17 parte

Inauguramos una nueva seccion, que estard orientada a ofrecer al profesional consejos sobre buenas

prdcticas y resolucién de problemas que puedan presentarse al momento de llevar a cabo la instalacion

de un sistema de seguridad.

Matias Guasco
Docente en Instituto CETIA
matias.guasco@gmail.com

E n esta nueva seccion, nos enfo-

caremos en desarrollar y com-
partir con el profesional buenas practicas
para la instalacion, configuracion y di-
sefno de los sistemas de seguridad elec-
tronica.

En la actualidad, todos sabemos que
el negocio de la seguridad electrénica
se esta volviendo, cada vez en mayor
medida, un commodity. Esto quiere
decir que las instalaciones de sistemas
de camaras, alarmas, controles de acceso
y cercos eléctricos estan siendo reali-
zadas por personas a modo de”“segunda
actividad”, con la cual obtienen una
ganancia extra.

Existe, en este marco, un gran desafio
para quienes se dedican a esta actividad
en forma primaria, entre los que pode-
mos enumerar:

- Costo de mano de obra: quienes rea-
lizan la actividad en forma secundaria
estan actualmente llevando los precios
de mano de obra a valores irrisorios.

- Costo de materiales: vemos en el mer-
cado un gran numero de productos
de segundas marcas o kits de CCTV
que cuestan un 50 % menos que los
equipos de primeras marcas.

- Automatizacion de procesos: en la
actualidad, los fabricantes estan ven-
diendo en el mercado equipos que,
practicamente, no requieren conoci-
miento para poder realizar su confi-
guracién, permitiendo al usuario con-
figurarlo él mismo a través de un ce-
lular, o a cualquier persona poder co-
brar sumano de obra muy por debajo
de lo que cobraria alguien con expe-
riencia.
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En esta seccién, compartiremos ob-
servaciones e ideas para poder seguir
desarrollando nuestro negocio en forma
profesional, obteniendo la ganancia
gue corresponde.

CONTACTO CON EL CLIENTE

Inicialmente, el punto masimportante
a considerar es el primer contacto con
el cliente. Dedicarle el tiempo necesario
en la primera visita es lo que todo pro-
fesional debe hacery es lo que las per-
sonas que realizan el trabajo como una
actividad secundaria no pueden llevar
a cabo debido a su escaso tiempo.

Lo mas importante es la necesidad
del cliente, entender qué es lo que
éste necesita y no solo ir a ofrecer un
“sistema modelo” que no cumpla las
necesidades requeridas.

El paso siguiente es dedicar el tiempo
necesario al relevamiento del lugar,
pudiendo acordar con el cliente la
forma mas prolija y estética para llevar
a cabo la obra.

De este primer contacto y releva-
miento junto al cliente, podremos de-
mostrar que no somos simples ven-
dedores de productos, sino que nos
interesa llevar a cabo una buena obra
y ser profesionales en ello.

Queda luego en nosotros revisar mi-
nuciosamente el equipamiento a ins-
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talar, teniendo en cuenta la calidad del
mismo, la vida util, la garantia y —prin-
cipalmente- si ante una falla el cliente
cuenta con un rapido servicio técnico
local. Hay que tener en cuenta que
muchos productos de segundas marcas,
kits o equipamientos comprados afuera
no ofrecen esta posibilidad, lo cual
obliga al cliente final a reemplazar el
dispositivo. O, lo que es peor, si el
equipo esta en garantia terminara el
instalador haciéndose responsable de
dicho gasto.

LA ESTETICA EN LA INSTALACION

Hay que tener en cuenta también la
adquisicion de los materiales y acce-
sorios para la correcta instalacion y
funcionamiento de los equipos.

Muchas veces en las instalaciones se
ven cables colgando, unién de cables
de alimentacion sin sus correctos com-
ponentes, etc. Esto es contraproducente
en dos maneras. En primer lugar, hace
que lainstalacion no sea prolija a simple
vista y, en segundo término, una ins-
talacién desprolija puede traer futuras
consecuencias en el funcionamiento
del sistema.

CONSEJOS PRACTICOS
Es recomendable la utilizacién de ca-
ferias o cablecanal, siempre que el
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cliente pueda afrontar el gasto. Pero lo
que es mas importante son aquellos
accesorios que hacen a nuestra insta-
laciéon mas duradera en el tiempo:

« Cableado: siempre hay que tener en
cuenta que el cableado es una de las
cosas que mas debemos priorizar en
la instalacion. Un mal cable puede
hacer que la instalacién falle y reem-
plazarlo requerira de un gasto adicio-
nal, el cual no estaba contemplado
en el presupuesto. La recomendacién
es siempre elegir un buen cable: si se
utiliza UTP, que el mismo sea 100 %
cobre y de una primera marca; si se
utiliza coaxial, que sea del tipo pesado.
El cable no es algo en lo que se reco-
miende escatimar.

Fichas de alimentacion: es recomen-
dable utilizar siempre las fichas de
alimentacién macho y hembra para
la conexién de corriente. De esta ma-
nera, nos estaremos evitando los malos
funcionamientos por empalmesy en
caso de tener que reemplazar el dis-
positivo sera mucho mas sencillo el
trabajo.

Cajas de pase: la caja de paso es un
accesorio fundamental en la instalacién
del dispositivo, ya que es donde se
van a alojar las fichas que dan conec-

Clickcard

www.larconsia.com

Fabricamos y
comercializamos todo en

tividad a la cdmara, evitando asi que

se mojen o alguien las darie.
- Montaje: es totalmente erréneo el
montaje de la cdmara sobre la tapa
de la caja de paso. He visto esto de-
masiadas veces y hasta presenciado
capacitaciones que lo toman como
ejemplo. La realidad es que no de-
bemos olvidar que, al montar la ca-
mara sobre la tapa de la caja de paso,
el sostén de la misma son los tornillos
de la tapa. Estd de mas decir que
estos pequenos cuatro tornillos no
tiene la misma fuerza que un tornillo
y tarugo montados en la pared y, por
lo tanto, si alguien tironea la cdmara,
es muy probable que los tornillos ce-
dany la misma caiga.
Configuracion: como se dijo, hoy los
sistemas practicamente vienen ya lis-
tos para ser facilmente autoconfigu-
rados. En este caso, la mejor manera
de mostrar profesionalismo es realizar
configuraciones mas avanzadas o in-
tegraciones, las cuales no todos los
clientes pueden llevar a cabo por si
mismos o requieren de tiempo y co-
nocimiento. Este seria nuestro plus
que no todos los instaladores pueden
brindar y el cual nos va a posicionar
en un nivel superior a la media.

En Cérdoba
Espora 2194
Tel:(0351) 4660701

- Capacitacion: debemos siempre dejar
un tiempo adecuado para sentarnos
junto al cliente y explicarle el manejo
del sistema. De ser posible, es reco-
mendable también formular una guia
personalizada para dejarle al cliente
en caso de alguna duda que le pueda
surgir.

CONCLUSIONES

Como notaran, los pequenos consejos
mencionados, muchas veces no son
tenidos en cuenta, pero es al fin y al
cabolo que el cliente mas valora. Poder
tomarnos un tiempo adicional para
brindar un buen servicio creara clientes
fieles y satisfechos, los cuales son la
mejor publicidad que se puedan hacer.

En el negocio de la seguridad elec-
tronica, debemos elegir si seremos un
excelente proveedor de productos o
un excelente proveedor de servicios,
ya que, si queremos hacer ambas cosas,
es muy probable que algo salga mal.

La realidad es que los quienes rea-
lizamos esta actividad como una ac-
tividad primaria, poseemos algo que
los demds no poseen y es tiempo, el
que debemos dedicarle al cliente.
Luego de esto, los demds clientes
“llegaran solos” m

En Buenos Aires
Monroe 221 OF 101
Tel: (5411) 4735 7922

Ventas@larconsia.com Ventasba@larconsia.com
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Yo te conozco... humano

IdC, el desafio de reconocer al usuario

El reconocimiento de personas por medio de cdmaras y el procesamiento inteligente de imdgenes ya no

es novedad. En un futuro cercano, la busqueda se centrard en qué otras acciones pueden ejecutarse a

través de la inteligencia artificial, en plena expansion en el mercado.

Claudio Javaloyas
SEdeAP Argentina
sedeap@yahoo.com.ar

L a IA (inteligencia artificial) evolu-
ciona en el universo IdC (Internet
de las Cosas) y, actualmente, el mayor
desafio planteado es el reconocimiento
del usuario para ejecutar sus preferen-
cias, seguir su desplazamiento dentro
del 4rea y brindarle toda la potencia
de ladomdticay el confort preprogra-
mado.

Originariamente proveniente de la
seguridad de accesos y prevencion del
delito, el reconocimiento del actuante
en cada escenario se ha vuelto mas
necesario, ya sea para asistirlo como
para restringir su accionar. En ese sen-
tido, se busca que lalA de laldC cargue
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con la responsabilidad y el accionar
de los eventos preestablecidos, como
si de un fiel y atento mayordomo y
guardaespaldas se tratara.

En estas circunstancias, ya no alcanza
con un PIN, un cédigo, una tarjeta o
un control remoto, ya que la pretension
es ser reconocido por fisonomia, por
la voz, por reconocimiento tanto geo-
métrico como por peculiaridades an-
tropomorficas.

LOS GESTOS COMO“LLAVES”

Recientemente se han desarrollado
aplicaciones que reconocen gestos,
cual clave “swipe” pero sin pantalla
tactil, sefas directamente ejecutadas
en el aire, casi como un cédigo para
sordomudos o sefales militares de co-
ordinacién de movimientos, gestos es-
pecificos que la IA puede detectar con
una camara, un sensor volumétrico o
con sensores de barrido 3D. Ejecutar

con una mano un “doble tap”frente al
rostro equivale a activar o accionar
cualquier dispositivo conectado a la
domdtica en su red.

Este método fue pensado para téc-
nicos de laboratorio, donde el riesgo
de trabajar aislados en burbujas es-
tancas y/o estériles, con materiales pe-
ligrosos, llevé a disefar este reconoci-
miento visual, tanto de“hombre caido”
como de levantar el brazo y abrir la
mano dos veces, para que el sistema
de reconocimiento dptico dispare avisos
y envie soporte y ayuda especializada.

Luego fue aplicado a otras areas de
seguridad y control, donde el proce-
samiento de video observacién detec-
taba objetos abandonados o dema-
siado quietos en areas de interés, como
aeropuertosy oficinas publicas, en pre-
vencion de atentados o accidentes.

El desarrollo trascendié la barrera de
la seguridad para ser aplicado en las
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autovias, detectando vehiculos averia-
dos o detenidos, pasé poco mas tarde
alos sistemas de control industrial, ca-
lidad y distribucion, hasta llegaralain-
dustria del entretenimiento, donde con
el movimiento de los brazos se puede
dirigiry hacer piruetas con un aerodrone
con cadmara o tomar una foto en el
preciso instante en que todos estan
sonriendo.

CUIDADO DE PERSONAS

En seguridad de personas, los desa-
rrollos de acciones inteligentes tras el
procesamiento de unaimagen han lle-
gado a detectar, por ejemplo, un robo
o secuestro por el posicionamiento de
los brazos: un clasico “manos arriba’,
colocar las“manos en la cabeza” o sim-
plemente tirarse al piso por un par de
segundos, lleva a disparar todo el sis-
tema de aviso y prevencién con que el
que cuenta el lugar. Asimismo, las ca-
maras mas especializadas pueden de-
tectar humo o fuego y dar aviso, todo
sin la indispensable interaccién de un
observador de monitoreo humano.

En constante evolucion, estos sistemas
y metodologias de reconocimiento, re-
quieren cada vez de un nimero menor
elementos clave, como los ID o llave
para cumplir su tarea, registrando y
comparando la geometria de rostro o
manos o detectando las peculiaridades
de cada individuo, como su altura, com-
plexién, el posicionamiento o ladeo de
la cabeza, su frecuencia de parpadeo.
El uso de accesorios como dijes, anillos
o relojes, suman en la formacion del
perfil detectable, creando una huella
“digital”y éptica reconocible por la 1A,
pudiendo asi seguir al usuario a través
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del entorno, brindandole asistencia,
encendiendo luces, activando musica
o preparando café en las mafianas ni
bien se levante.

En aplicaciones triviales diarias, existen
carritos de supermercado que siguen
de manera auténoma a un determinado
comprador, al que se reconocié pre-
viamente al tomar el carrito; aerodrones
que persiguen a su duefo registrando
todos sus desplazamientos, piruetas
incluidas con BMX, skates o vehiculos
motorizados, haciendo vuelos 360°
para tomas espectaculares; automoviles
que reconocen a su propietario mientras
se aproxima y encienden su motor y
aire acondicionado hasta asientos sa-
nitarios que se evaclan automatica-
mente al levantarse, limpidndose para
un préximo uso, incluso avisando si ya
no queda papel en el rollo.

El problema que ven los detractores
de estas tecnologias y desarrollos es la
pérdida de anonimato, de discrecion,
de privacidad, pasar a estar perma-
nentemente observado por autématas
y sistemas de deteccién de movimientos
y actitudes.

En dreas de trabajo, poner una cdmara,
en la actualidad, es materia de des-
contento y rechazo por parte de los
trabajadores, los sindicatos y uniones
laboristas, que ven en este hecho una
persecucién y violacién a la inti-
midad/privacidad, aplicando leyes de
habeas data, invocando discriminacio-
nes y cuanta idea relacionada se haya
escrito.

El mismo concepto se aplica en mu-
chos lugares del mundo, incluido Ar-
gentina, donde hasta una cdmara ve-
rificando la puerta de un edificio es

FWSG-S

Smart Wireless

materia de controversias y acciones le-
gales si captura parte de la“via publica”
Incluso dentro de comercios y dareas
de acceso publico, hay que prevenir al
ingresante que se lo esta grabando
con fines de seguridad, y proteger las
grabaciones como si se trataran de se-
cretos de estado.

En muchos casos, el concepto de se-
guridad esta refido con el de privacidad
eintimidad. Depende pues de un cam-
bio de concepto social, a veces rela-
cionado con quien ejerce el control y
monitoreo, ya que suele estar bien
visto, si dentro de nuestro hogar, es el
jefe de familia quien controla. Pero si
éste se encuentra fuera de nuestros
dominios o en espacios publicos, el
Estado o empleador suele verse como
enemigo de nuestro comportamiento
libre. m
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Radioenlaces y Access Point
Ideal para video seguridad.

RADIOENLACES CCTV

« Configurable en esquemas punto-punto y punto-multipunto
« Capacidad de crear hasta 3 AP virtuales y VLANs
» Control de acceso por direccién de MAC

Radioenlace CCTV 2.4 GHz de 300 Mbps
- Configuracion de dos pasos gracias a interruptor Master / Slave
- Modos de operacién: Super WDS (hasta 4 MACs), Router/Gateway, AP y Wireless ISP
+ Antena interna de 14dBi con 800mW/29dBm de potencia con un alcance de hasta 3 km
« Alimentacién 12 VDC o PoE pasivo (24V) con fuente

Radioenlace CCTV 5.8 GHz de 300 Mbps
- Modos de operacion: CCTV, WDS, Router/Gateway, Access Point y Wireless ISP
« Antena interna de 15dBi con 30dBm de potencia con un alcance de hasta 3.5 km
+ Alimentacion 12 VDC, PoE 802.3af (48V) o PoE pasivo (24V) con fuente

ACCESS POINT
Access Point inaldmbrico de techo _

e - Diserio para montaje en techos de interior « Access Point inaldmbricos 2.4 GHz de 300 Mbps

- Alimentacion 12 VDC o Pok 802.3af (48V) - Modos de operacién: Router/Gateway, Access Point y Repetidor

- Analizador de bandas Wi-Fi para seleccionar la menos ocupada

- Capacidad de crear hasta 3 AP virtuales y VLANs
RAP2-P

Aocass Palvs Waldsibricodw pared « Control de acceso por direccion de MAC
» Puerto LAN y USB para carga de dispositivos (5VDC)

wiri « Alimentacion 12 VDC o PoE 802.3af (48V)

wl - Incluye caja para empotrado @ @ @

Access Point inalambrico de exterior Gateway Mode Repeater Mode WISP Mode AP Mode
m - Antena interna omnidireccional de 5 dBi / 200 mW
— « Disefio para uso exterior: cobertura pldstica de ABS a

prueba de agua, polvo, resistente a rayos UV CONTAMOS CON TODA LA LINEA CYGNUS

- Alimentacién 12 VDC o PoE pasivo (24V) con fuente en video, conectividad, control de acceso y accesorios
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CITYHESH HP

comdnlcador ée alarma inalambrico universal

.’
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RENTABLE. INTELIGENTE.
- DEFINITIVO.

En una red CITYMESH HP cada equipo forma, expande y potencia
el area de cobertura. Menos del 1% cuenta con modulo 3G,
mientras que el 99% utiliza la red formada con:tecnologia-mesh.

En pocos anos se habran instalado CITYMESH HP con modulos
5G. La.utilizacion de estos equipos brindara la opcién de
conexign a internet 5G a todos los equipos de la red, sin importar
la coptinuidad de la cobertura 3G, asegurando asf el futuro-de la
comunicacion de sus equipos de monitoreo.

© No requiere servicios de Carrier por abonado.
©@ No requiere inversién en estrlcturas.

©Sin inversién inicial ni costos mensuales.

© Instalacién automatica e inteligente de equipos.
®@ Notoria disminucién de servicios técnicos.
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Analisis y almacenamiento para las

demandas de video inteligente

Nuevas tecnologias de Western Digital

Unidad flash 3D NAND UFS integrada para el sector industrial, tarjeta WD Purple microSD de mayor

capacidad y la funcionalidad de Analitica de Dispositivos para mejorar la gestién de los datos

de videovigilancia en tiempo real.

W estern Digital amplié su port-
folio de dispositivos de alma-
cenamiento de datos para el mercado
de lavideovigilancia con la presentacion
de tres nuevas ofertas: la primera unidad
flash integrada (EFD, por sus siglas en
inglés) 3D NAND UFS para la industria
de la vigilancia, una tarjeta de la serie
WD Purple microSD que soporta hasta
256 GB, y la funcionalidad Western Di-
gital Device Analytics, la nueva tecno-
logia de andlisis de dispositivos que
permite a los fabricantes de equipa-
mientoy alos integradores de sistemas
administrar proactivamente sus sub-
sistemas de almacenamiento y man-
tener una operacién éptima.

Los nuevos dispositivos y herramientas
atienden las complejas y dindmicas
demandas de datos del mercado de
vigilancia en transformacion, ya que
soportan el alto rendimiento, capacidad
y resistencia que requieren los sistemas
de cdmara en red y habilitados con in-
teligencia artificial (IA), asi como otros
dispositivos de video inteligentes que
operan en el borde de los sistemas
(edge systems).

Desarrollada en la avanzada arqui-
tectura 3D NAND de la compania, la
EFD UFS Western Digital iINAND® X
EU312 proporciona velocidades de UFS
(Universal Flash Storage, un estandar
de almacenamiento removible) com-
binadas con alta resistencia y altas ca-
pacidades a las cdmaras y aplicaciones
de video inteligente en el borde.
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El nuevo dispositivo ofrece velocidades
de lectura de hasta 750 MB/s y veloci-
dades de escritura de hasta 320 MB/s,
las cuales soportan casos de uso con
alto nivel de lectura y escritura, inclu-
yendo cdmaras de video habilitadas
con Ay dispositivos de borde.

El soporte para hasta 768 TBW (Te-
rabytes Written, o en espaiiol terabytes
escritos) proporciona los niveles de re-
sistencia robustos requeridos para las
condiciones de grabacién continua. La
EFD incorpora un avanzado firmware
de gestion flash NAND que incluye c6-
digo de correccion de errores (ECC,
por sus siglas en inglés), actualizacién
de lectura, nivelador de uso y gestién
de bloques danados.

TARJETA MICROSD WD PURPLE

En cuanto a la tarjeta WD Purple mi-
croSD, esta disefiada especificamente
para las cdmaras de vigilancia. Ahora,
con tecnologia 3D NAND vy disponible
en capacidades de hasta 256 GB con
soporte hasta para 1000 ciclos P/E (Pro-
gram/Erase, o Programacion/Borrado
en espanol), la linea de tarjetas WD
Purple microSD ofrece almacenamiento
en camaras de larga duracion para las
demandantes cargas de trabajo de ope-
racién continua 24 x 7 requeridas por
las cdmaras de vigilancia profesionales
de alta resolucion y habilitadas con IA.

La tarjeta microSD tolera temperaturas
de operacién de-25°Ca 85 °Cy es re-
sistente a la humedad para soportar la
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SURVEILLANCE DRIVE

operacién continua en condiciones cli-
maticas extremas y en una variedad
de ambientes cerrados y al aire libre.

“A medida que aumenta la cantidad
de cdmaras con inteligencia artificial y
que los sistemas tradicionales de vi-
deovigilancia centralizados se vuelven
mas distribuidos, se requiere un alma-
cenamiento mas rapido, confiable y
de mayor capacidad para permitir que
los dispositivos de vigilancia capturen,
analiceny transformen cantidades mas
grandes de datos localmente y en tiem-
po real’, explicd Oded Sagee, Director
de Marketing Senior Western Digital.

“Con los nuevos dispositivos y la capa-
cidad analitica presentada, WD habilita
la nueva era del video inteligente y de
los sistemas de vigilancia basados en
IA” afadio.

Juntas, la nueva EFD UFS Western Di-
gital INAND, las tarjetas WD Purple mi-
croSD de alta capacidad y la tecnologia
Western Digital Device Analytics com-
plementan un portfolio completo de
dispositivos de almacenamiento de
datos para las actuales necesidades
de vigilancia. m

+ datos: www.wd.com
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Western Digital.

|sco-de wgnlancna optlmlzado para IA
' WD, Purple™ de 12 TB:

Western Digital

Constrmdo para WD PURPLE Carga de trabajo

\ operac:on 24/7. SUREL SRk DRINE 180 TB/ano*

Disenado para ' Optimizado con
utilizar hasta la tecnologia
64 camaras de AllFrame 4K™,

alta definicion.

Anos

Garantia
limitada /

Ahora puedes escoger el disco de videovigilancia y
la capacidad que mas se adapte a tus necesidades
y la de tus clientes con el nuevo calculador de
almacenamiento exclusivo de Western Digital!

Conseguilo en:

WD PURPLE™ CALCULADOR DE | bo DISPONIBLE EN ‘ 2 coneoiaoenal
ALMACENAMIENTO ‘ Google Play | @& App Store

1 El indice de carga de trabajo se anualiza y se define como |a cantidad de dates del usuario que se transfiere desde o hacia el disco dure. indice anualizade de car ga de trabajo = X TB
transferidos (8760/horas de encendido grabadas). El indice de carga de trabajo variard segdn las configuraciones y los ¢ de h ¥
@ 2018 Western Digital Corporation o sus empresas afiliadas. Western Digital, W‘D Purple, Ultrastar y el Iogot po de Western Digital son marcas comerciales registradas de Weste rn Digital
Corporation o de sus empresas afiliadas en los Estados Unidos y en otros palses. Se pueden mencionar otras marcas en este documento que pertenezcan a otras empresas.
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Tienda de seguridad

Los nuevos productos de las marcas HiLook y

Ezviz, de Hikvision, ahora en Selnet

Disenados y fabricados por Hikvision, las lineas de productos que conforman las marcas HiLook y
Ezviz ofrecen una respuesta adecuada a un sector de la sequridad en el que, hasta el momento, no
encontraban una oferta de calidad.

SELNET S.A.
www.selnet-sa.com.ar

S elnet, distribuidor mayorista de

productos y sistemas de seguridad
electrénica, incorporé recientemente
dos lineas de productos pensados para
el usuario de cdmaras y dispositivos
para videovigilancia, HiLook y Ezviz,
marcas desarrolladas por uno de los
principales fabricantes mundiales de
tecnologia, Hikvision.Y como tales, cuen-
tan con todo el soporte y garantia que
ofrece habitualmente la compaiia.

HILOOK

HiLook es una linea de productos
IP/analogico de facil instalacion y alta
confiabilidad. Con todo el respaldo y
garantia de calidad Hikvision, HiLook
se presenta como la mejor alternativa
de productos entry level para diversas
aplicaciones.

Selnet ya cuenta con las soluciones
analogas HiLook, que incluye camaras
para interior/exterior y DVR HD-TVI /
AHD /CVI/CVBS de 8y 4 canales.

La solucién andloga HiLook viene pro-
vista con sistema de compresion de
video H.264+, que permite reducir el
consumo de ancho de banda e incre-
mentar la capacidad de almacenamiento,
ademas de entregar imagenes hasta
3MP. Ademads, ofrece la funcion EXIR 2.0
para mayor eficiencia de iluminacion
infrarroja, ideal para condiciones de
baja iluminacion en el ambiente.

114 >

CARACTERISTICAS

- Codec de alta eficiencia de Hikvision
para sistemas analogos H.264+

-Tecnologia infrarroja de largo alcance
Exir 2.0

- Distancia de transmisién de largo al-
cance: hasta 1200 metros

- Hibiridad y compatibilidad superior:
DVR5en1

EZVIZ

Ezviz es la linea de Hikvision que
ofrece productos de video de gran ca-
lidad, orientados al segmento hogarefio,
de retail y comercio, logrando la con-
fianza del cliente a través de una linea
de productos IP de prestigio.

Ezviz incorpora las siguientes carac-
teristicas clave:

- Facil acceso P2P: facil de usar, no se
requiere configuracién de mapeo de
puertos

- Penetracion de la red privada: resuelve

fleek
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protegé lo que maés queres

los problemas de la direccion IP pri-

vaday la escasez de DDNS
- Servicio de valor agregado: alarma

en todo momento, audio bidireccio-
nal, etc.

Ezviz ofrece, ademads, apps gratuitas
disponibles para iOS y Android.

Entre las soluciones IP de Ezviz, Selnet
ya cuenta con camaras con audio de
dos vias, vision 360°, conexion WiFi y
deteccion de movimiento, y en los
préximos meses tendra disponible el
kit de alarma para el hogar.

Selnet suma asi una nueva oferta
para sus clientes, que podran encontrar
en las nuevas marcas una opcion capaz
de ofrecer soluciones para segmentos
de la industria que hasta el momento
no encontraban en el mercado una
oferta variada.

Hikvision, ademas, ofrece soluciones
para alarma de intrusién a través de la
marca Pyronix. m
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SISTEMAS DE CONTROL DE ACCESO

Puertas Automaticas | Molinetes | Pasillos de Seguridad

DCM Solution, principal fabricante de equipamiento para sistemas de
control de acceso, ofrece una linea completa de productos para asistir a
distribuidores e integradores a mejorar las soluciones de seguridad y hacer
crecer su negocio.

Para mas informacion visite WWw.dcm.com.ar B .‘ m

solution
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Nuevos drones DJI de Big Dipper Security

R

BIG DIPPER TECHNOLOGY

Big Di
‘gHipper www.bigdipper.com.ar

A partir de un acuerdo suscripto con la

casa matriz de DJI, el distribuidor Big

Dipper comienza la comercializacion de

la linea Enterprise del mayor fabricante

de drones del mundo.

Los vehiculos DJI de esta serie incluyen
los modelos de mayor nivel de presta-
ciones, entre las que se encuentran:

- Posibilidad de instalar camaras térmicas,
utilizadas para la busqueda y rescate
de personas, el complemento de la vi-
gilancia perimetral, y como apoyo a
personal tactico desplegado en tierra.

- Sistema de posicionamiento D-RTK:
gracias a su gran precision (medida en
centimetros), permite el vuelo en zonas
de espacio limitado y donde no hay
recepcion de GPS.

- Integracién con Central de Monitoreo:
se integran las camaras instaladas en
los drones en el sistema de visualizacion
de camaras, permitiendo su uso para
video verificacion desde el aire en tiem-
po real.

- Sistemas de multiples baterias: brindan

mayor confiabilidad ante fallas y au-

mentan la autonomia de los vehiculos,

permitiéndoles llegar mas lejos y mas
alto.

Las lineas de DJI distribuidas por Big
Dipper abarcan los siguientes modelos:
« Matrice 600 Pro
- Matrice 210y 200
- Inspire 2
- Mavic Pro Enterprise

Los drones de DJI permiten la integra-
cion de cdmaras avanzadas (Zenmuse)
de diferentes prestaciones: con zoom
30x, con lente fijo intercambiable, tér-
micas, hibridas (6pticas/térmicas), etc.

En particular, el Matrice 210 es un
equipo especialmente apto para tareas
de seguridad electrdnica, ya que permite
instalar dos camaras independientes o
una cdmara en la parte superior del
cuerpo del dron y cuenta con la opcién
del posicionamiento preciso D-RTK.

Este modelo opera con doble bateria
y puede volar con lluvia y en bajas tem-
peraturas. m

Nuevo comunicador Wi-Fi APP de NtCom

NTCOM
www.nt-sec.com

S
@mm

NtCom presenta al mercado el comu-
nicador Wi-Fi APP, cuyo objetivo es que
los usuarios de alarmas de los centros
de monitoreo sean parte de Internet de
las Cosas (IdC), logrando que las empresas
de monitoreo digitalicen a sus abonados,
permitiéndoles interactuar cotidiana-
mente con su alarma mediante una apli-
cacién en sus dispositivos moviles.

A través de la Wi-Fi APP, ademas, el
usuario recibird notificaciones push de
cuando se activé o desactivo el sistema,
en cualquier momento y lugar, abrir o
cerrar un portén o comandar luces y
riego gracias a laempresa de monitoreo,
a la cual le abona por su seguridad y le
provee de herramientas para su vida
cotidiana. De esta forma, también los
centros de monitoreo podran generar
nuevos servicios a sus clientes.

El Wi-Fi APP de NtCom ofrece, entre
otras ventajas, poder utilizarse con la
app Click, ya que viene preparado para
que el usuario use las funciones de
activar y desactivar el panel.

Es compatible, ademas, con las mejores
aplicaciones del mercado, ya que NtCom
establecié un protocolo de comunicacién
incorporado por las principales empresas
de software de monitoreo que permite
vincularse de forma directa.

Através del nuevo comunicador, NtCom
genera un canal de ventas muy amplio,

ya que el costo del equipo es sumamente
accesible, lo que alentara al cliente a
agregar NUevos servicios.

En resumen, NtCom ofrece un equipo
de ultima generacion, una app amigable
y universalmente compatible, todo lo
necesario para sumarse al mundo de
Internet de las Cosas.

CLICK

A través de la aplicacion Click, Netio le
ofrece al cliente un uso tangible de su
panel de alarmas, permitiéndole adicionar
otras funciones. Asi, el centro de moni-
toreo podra sumar nuevos servicios y
potenciar la captaciéon de abonados,
ofreciendo el manejo de multiples dis-
positivos en forma remota junto con to-
das las oportunidades que la domdtica
presenta.

La flexibilidad de Click permite perso-
nalizar la aplicacién segun la necesidad
de cada usuario. Click, al igual que todos
los productos Netio, es una herramienta
estratégica que ofrece valor agregado a
la venta de productos.

Click esta disponible para interactuar
con todos los comunicadores de la linea
NT-LINK 3G/2G, logrando una funciona-
lidad completa con paneles DSC® Po-
werSeries®, Paradox® SP/MG, Honeywell®
Vista® y es compatible con todos los
softwares del mercado. m
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<* bykom

TE GUSTARIA...

.. tener el Monitoreo de Alarmas, Video, GPS y

gestion de smartphones ?

.. que los desde el smartphone

o tablet del técnico con la central de monitoreo ?
... contar con un servicio de

.. que el sistema envie de manera automatica un email informando

a los clientes que deben
... poder realizar logistica vehicular y
.. ofrecer servicio de de flotas customizable por cada cliente?
... ofrecer servicio de de choferes?

...ofrecer el servicio de

parametrizable segun la necesidad del cliente ?

... TENER EL CONTROL REAL Y TOTAL DE TU EMPRESA?

sesee
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InBIO 260

Control de tiempo y asistencia
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Cuenta corriente Horarios fijos, Multiconvenio. Reporte de horas, Reglas de Administracién Exportacion

de horas flexibles ausentismo, liquidacién de roles y perfiles a .xls, texto

vy novedades. v rotativos. vacaciones, etc. parametrizables. de usuario. plano, etc.

Control de accesos, visitas y contratistas
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Interface con Muiltiples Interfaz amigable, OPCIONAL - Monitoreo en tiempo
soluciones de T&A, Terminales. sencilla e Administracién real de transacciones
Sistema ERP, etc. intuitiva de usar. de comedor. y eventos.

BIO CARD TECNOLOGIA S.R.L. Distribuidor oficial de ZKTeco en Argentina | Dir.: Capitén Gral. Ramén Freire 4593, (C1429ATG) C.A.B.A.

o [Argentina.ZKSoftware | @ [+ZksoftwareAr | Tel.: 0810.444.2289 | E.mail: info@biocard.com.ar | www.biocard.com.ar
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NOTICIAS DESTACADAS SOBRE PRODUCTOS Y EVENTOS

Certificaciones
Las certificaciones Alonso contintian con su agenda por todo el pais

Més de 300 personas ya son parte del programa de técnicos de Alonso
Hnos. que gozan de beneficios exclusivos. La certificacion intensiva a
cargo de la red de distribucion de Alonso brinda la posibilidad de un
aprendizaje Unico, en donde se recorren todos los temas relacionados a
los productos de la marca, su instalacion y programacion.

La certificacion posee beneficios que perduran en el tiempo, con la po-
sibilidad de figurar en el buscador de técnicos nacional por zona, donde
miles de usuarios consultan diariamente.

Alonso Alarmas tiene como prioridad el constante entrenamiento de sus
clientes directos e indirectos, quienes hoy son la pieza fundamental para
identificar, disefiar y mantener soluciones basadas en productos que la
fabrica lanza al mercado en forma constante.

Para consultar fechas, inscripcion y cupos de las proximas capacitacio-
nes, ingresar a www.alonsoalarmas.com/Capacitaciones

Eventos
Presencia en el IT Summit 2018 en Uruguay

En el Regency Park Hotel de Montevideo se llevd a cabo un exclusivo
evento para el sector de la seguridad: el Security Market IT Summit 2018,
que se transformo en la primera edicion con proveedores de las princi-
pales marcas de seguridad.

En el evento organizado por Security Market, distribuidor oficial de la
marca, Ezequiel Saracino, del Departamento comercial y soporte pre-
venta de Alonso, brindd una disertacion titulada “Alarmas conectadas a
la nube. Una nueva oportunidad de negocio”.

La presentacion incluyd principalmente como es posible diferenciarse a
través de los paneles Alonso, los beneficios para el cliente final, las fun-
ciones y caracteristicas que deben ser destacadas cuando el vendedor
enfrenta a clientes que buscan sistemas profesionales de seguridad y la
importancia para las estaciones de monitoreo en la conexion a la nube.

Eventos
Alonso estuvo presente en Expo Estilo Casa de Cérdoba

La segunda edicion de la expo Estilo Casa en Cérdoba, realizada en oc-
tubre pasado, contd con un centenar de espacios donde se expusieron
y comercializaron productos y servicios para proteger, renovar y decorar
viviendas, oficinas o emprendimientos. Alli estuvo presente Alonso Alar-
mas a través de su distribuidor autorizado ADC.

El evento fue organizado por la Camara de la Madera, Mueble y Equipa-
miento de Coérdoba y conté con el apoyo del Gobierno provincial y las
agencias Cordoba Turismo y ProCérdoba SEM.

Marcelo Martinez, Director de ADC Cérdoba remarcé: “Nuestro objetivo
como empresa establecida en la ciudad y en equipo con ZC Ingenieria,
fue presentar y acercar a los usuarios la tecnologia necesaria para brin-
darles seguridad en sus hogares, comercios o industrias”.
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Seguridad flexible y modudla@gue!
acompana su negocio.
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El Control de accesos CP-4000 de la familia
Pivot Access de Alonso, es un producto ideal

para instalaciones monitoreadas en donde la
rapidez de dar altas o bajas de tarjetas de e‘ qu
manera remota agiliza la tarea diaria, brinda un w ALARMASU A ER

servicio en linea y reduce costos de operacion.
www.alonsoalarmas.com
San Lorenzo 1771 e Lanus Este
Buenos Aires e Argentina

Tel: +54 (11) 4246-6869
E-mail: info@alonsohnos.com
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Servicios Gerenciados de

Seguridad y Control.

Accesos y Seguridad. Operadores Certificados.
Control de Areas Criticas. Monitoreo.

Deteccién de Incendio. Mantenimiento.

CCTV Analdgica y Digital. Soporte 24 Horas.
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NUESTROS PRODUCTOS:
CABLES s  TRANSMISION
TELEFONICOS >' “ DEDATOS
« Multipares Plantel Interior « Cables UTP Interior y Exterior Cat.5
« Multipares Subterrdneos + Cables UTP Auto Suspendido Cat.5
= Multipares Auto Suspendidos « Cables FTP Interior y Exterior Cat.5
« Cables de Instalacidn Interna « Cables FTP Auto Suspendido Cat.5
yAcometida

Asesoramiento Especializado

P e [ casel

Informitica y Contral Automtics Chmars Arpenting
die Seguridad Electronica

Mas de 30 anos
brindando

calidad y excelencia
en nuestros cables

Especialistas en cables para
comunicaciones, transmision de

datos e interconexionado
de Sistemas de Videovigilancia.

/% PARASISTEMAS /= CABLES
%“¥ DE SEGURIDAD “= = ESPECIALES

« Cables Telefdnico Blanco = Cables Blindados Par Compensados
+ Cables para Intercomunicadores « Desarrollos Especiales
« Cables Coaxiales RG59u

« Cables UTPy FTP Interior y Exterior
« Cables para Sensores de Incendio

Varela 3525/41 « CAB.A. * Argentina —
Tel. (5411) 4919.0974  Cel. 15 6786.4223  4) icor
ventas@anicorcables.com.ar @/ 4"
www.anicorcables.com.ar N\
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La Camara cumpli6 22 ainos

CEMARA festejo un nuevo aniversario de presencia en el sector como Camara referente de la actividad del monitoreo.
Ademds, realizé un convenio de cooperacion con la Cdmara de Comercio y estuvo presente en SCE Tucuman.
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El pasado 18 de octubre CEMARA cumplié 22 afios de ejercicio de la
actividad como Camara empresaria. Iniciada en octubre de 1996, co-
mo toda organizaci6n transité momentos y situaciones favorables
y otras no tanto, pero siempre con el compromiso de poner al ser-
vicio de los asociados y el sector toda la experiencia de sus integrantes.
Tanto los socios como las diferentes comisiones directivas que se
sucedieron a lo largo de estos anos, supieron unificar y compren-
der que no le podria haber pasado mejor cosa a la actividad que
la formacién de esta Camara, donde conviven, trabajan y se ayu-
dan muchas empresas, en defensa los intereses del sectory sus pro-
tagonistas.

Con el tiempo, CEMARA abrié delegaciones regionales en el Nor-
te, Centro, y Costa Atlantica de Argentina, para atender a las ne-
cesidades de los socios y con el propdsito de hacer llegar las so-
luciones de manera méas rapida y eficaz. Asi, la respuesta ante las
consultas e inquietudes posicioné a la Cdmara como un aliado pa-
ra sus socios.

En la actualidad CEMARA ocupa la secretaria de FESESUR, Federacion
de Seguridad de los Paises del Mercosur, como principal protagonista
entre las cdmaras de los paises de la regién —Brasil, Uruguay, Pa-
raguay y Bolivia—y fue reconocida por otras cdmaras afines tanto
en Sudamérica como en Argentina.

“Agradecemos a nuestros socios en primer lugar y a todos los
miembros del cuerpo directivo, que oportunamente y en diferen-
tes ejercicios, han tomado el compromiso de preocuparse y ocu-
parse con honestidad, poniendo lo mejor de si, en beneficio de to-
dos. Sabemos el esfuerzo que significa estar siempre dispuesto pa-

ra los trabajos que demanda la defensa de la actividad”, dicen en
un comunicado sus autoridades.

“Vamos por muchos anos mas, brindando bienestar, seguridad y
contribucién a la labor social que cada uno de nosotros nos me-
recemos como ciudadanos, como empresas y como Republica
misma”, concluyen.

ComiTE DE CAPACITACION

El Comité de Capacitacién de CEMARA logré un acuerdo de coo-
peracién mutua con la CAmara Argentina de Comercio, mediante
el cual los socios de CEMARA podran realizar sin cargo los cursos
y jornadas presenciales, tanto en Buenos Aires como en el interior
o a distancia. Para tal fin, deberan suscribirse a "Mercurio", el
newsletter de la CAC (www.cac.com.ar), donde ademas podran con-
sultar la oferta educativa y la forma de inscripcion.

SCE TUCUMAN

CEMARA estuvo presente en SCE Tucuman, donde se realizaron pre-
sentaciones de productos, capacitaciones y rondas de negocios.
En el Hotel Hilton Tucuman se desarrollé la muestra comercial y una
ronda de negocios, asi como también disertaciones sobre mejores
practicas de negocio, casos de éxito, y un espacio para networking.
Durante el desarrollo de la jornada, luego de la bienveniday el de-
sayuno en la feria comercial, se llevaron a cabo diferentes charlas,
entre las cuales se destac6 la del Presidente de la institucion, Ing.
Walter Mario Dotti, quien hablé sobre “Analisis y Actualidad del
Mercado de Seguridad”.
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PARARRAYOS
PROTECTOR DE CAMPO
ELECTROMAGNETICO

PDCE SERTEC

El Protector PDCE SERTEC tiene como objetivo prevenir y resguardar
la salud de las personasy sus bienes, animales, estructuras en
instalaciones criticas en tierra, aire y agua de cualquier fenémeno
eléctrico que cuyo modo de transporte sea el aire evitando los
accidentes reduciendo los costos y lucro cesante de inversiones MONUMENTOS Y SI

tecnoldgicas que reciben danos por descargas atmosféricas.

El PDCE SERTEC estd disenado para proteger utilizando
contramedidas que controlan y compensan los efectos
electroatmosféricos producidos por el cambio climético, la
contaminacién electromagnética a nivel industrial, meteorolégico o
solar , manifestados en forma de tormentas eléctricas, pulsos
electromagnéticos.

El PDCE SERTEC estd permanentemente protegiendo su area de
cobertura para corregir los efectos de las perturbaciones
electromagnéticas en funcién de su procedencia, frecuencia,
tensién e intensidad. Compensando, estabilizando
la corriente de los campos eléctricos en su entorno
drenandolos a tierra anulando la formacion
del rayo, en su drea de proteccion (100 o
120 metros de radio segtin modelo).

Representante Exclusivo:
Valls S.A.

Irala 433 (C1163ABI)
Buenos Aires - Argentina
Tel. (011) 2102-4100/ 5000
Tel/Fax: (011) 4362-0266

ventas@alari.com.ar
www.alari.com.ar SEGURIDAD ANTI-RAY0S
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LacONveniencia

de trabajar con / C| ka

los expertos. <_) ELECTRONICA

Ofrecemos calidad en
componentes electronicos,
eficiencia en distribucion,
conocimiento técnico

y desarrollos a medida.
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FORT DATA CRBRLAY
SUN HOLD ELECTRIC INC.

7 INNOVACION Estudiamos y avalamos nuestros productos, brindando
CERTIFICADA seguridad en cada compra.

ASESORAMIENTO Contamos con profesionales de alto nivel técnico,
& CONOCIMIENTO para asesorar a nuestros clientes.

En Cika usted confia.

info@cika.com www.cika.com.ar
Av. De Los Incas 4821 CP1427 - Ciudad de Buenos Aires, Argentina - (5411) 4522-5466 (Rotativas)

REPRESENTANTES EN EL INTERIOR: CORDOBA: (0351) 486-4247 475-9091 6 475-1550 pedidos @linetec.com.ar
ROSARIQ: (0341) 430-0145 labda@arnet.com.ar - MENDOZA: (0261) 499-0700 informes @ityt.com.ar
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Linterna

RECARGABLE ESPECIAL

PARA SEGURIDAD

+ Linternas con bateria de 6 volt - 4 amp.

* Recargable con 220 volt. 0 12 volt del automdvil.

+Ideal para camping, caza, pesca, seguridad, luz de emergencia, etc.
+2 horas de autonomia.

Representante de Baterias

Panasonic

Stock permanente en baterias importadas,
también tenemos en stock permanente
baterias de 12 volt 7 amp nacionales recicladas,
marca RISTTONE.
Se recomienda su uso solo en alarmas,

b

NP?JZ ]

RISTTONE

‘5 Tecnologia de punta

BATERIAS PARA

* Alarmas, UPS, Luces de Emergencias, Boyeros eléctricos, Juguetes, etc.

» Cortadoras de Césped - Carros de Golf - Hidrolavadoras Barredoras - Tijeras Hidraulicas - HidroGrias
+ Motos: Importadas / Nacionales - JetSky - Cuatriciclos

+ Automotores - Camiones - Grupos Electrogenos

ﬁn’ RT812

TRABAJAMOS CON TARJETAS DE CREDITO

VISA®: .

RISTOBAT

RISTOBAT S.R.L. Cangallo 3984 - (1872) Sarandi - Buenos Aires - Argentina

Tel: (54 11) 4246-1778 - Fax: (54 11) 4246-6447
info@bateriasristobatsrl.com.ar - ventas@bateriasristobatsrl.com.ar - www.bateriasristobatsrl.com.ar

M E J O R P RECI O & CAULIDAD
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SKYHAWK

INTELIGENTE. SEGURO. CONFIABLE.

Sistemas de seguridad
optimizados por |A

Optimizadas para sistemas DVR y NVR, las unidades SkyHawk™ para
sistemas de seguridad estan ideadas para cargas operativas las 24 horas
en capacidades de hasta 10 TB. Equipada con el firmware ImagePerfect™
mejorado, SkyHawk ayuda a limitar los fotogramas perdidos y el tiempo
de inactividad con una calificacion operativa el triple del de las unidades
, de sobremesa, y esta lista para grabar hasta 90 % del tiempo con
... transmisiones de hasta 64 camaras de alta 'tjefiniciéﬂ‘j Py SRy
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Seagale Singapors Int1 HO Ple. Lid
Koolhoventaan 1, 1119 N8 Schiphol-Rij,
Tha Netheriand:

CAN ICES-3 (B) / NMB-3 (B) HDD Mfg by Seagate Technology LLC

Recommended for surveillance video recording.

seagate.com

@SEAGATE SEACARE i

SERVICES

RMA LOCAL RECUPERO DE DATOS SIN CARGO



www.seagate.com
https://www.seagate.com/la/es/internal-hard-drives/hdd/skyhawk/

IPuserGroup - XPO)

Latinoamérica

Foro Internacional de Tecnologia en Seguridad SH}UHIDAD z [:[INFEHENEIAS

El centro para el aprendizaje y conocimiento de la
seguridad fisicayenred. Invita:

Oportunidad dnica para ampliar su red de contactos. w T ol

=al Telz: +633 2 604 08 06
El evento de actualizacidn por excelencia! E-mail: prCipusergrouplatino.com
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Hay un gra n
PROVEEDOR

En INTELEKTRON tenemos mucho para ofrecerte.

Control de Accesos, Asistencia,
Visitas y Molinetes.

~ UN FABRICANTE NACIONAL

CON LA MEJOR SOLUCION
EN CONTROL DE ACCESOS.

(@] PRECIOS COMPETITIVOS,
STOCK PERMANENTE Y
APOYO EN PROYECTOS.

intelektron CAPACITACION,
+54 (11) 2205-9000 GARANTIAY
canales@intelektron.com ASESORAMIENTO.

www.intelektron.com
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Pulsador de emergencia Pulsado: lico.de  Pulsador metdlico de  Pulsador metélico de

_ puerta exclusa
marco externo embutir rectangular embutir cuadrado
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| ACCESORIOS EN ACERO Lo

PARA INSTALACIONES

Linea de cerraduras

Electromagneticas, Pestillos, de Perno y Pulsadores

Certificacion CE (Union Europea) ¥ MA (China Public Security Office)

Electromagnética y Electromagnética
280kg Led = Exterior IP65 280kg
para portén

" Electromagnética+perno
alto poder 2400kg.

Electromagnética Electromagnética
350kg Buzzer y Led 500kg Led =

) » :
“Electromagnética
180 kg Led
Cerradura de pemo Pestillo reforzado regulable
/ Cerradura de perno con palanca de liberacion -
: para blindex - :

'Brno con tambor
intercambiable

iMds de 120000 cerraduras electromagnéticas vendidas!

Y
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\ (] A
l) \ 1
pusd ™™ | : yo 1o )
(‘*\_ Infrarrojo [
\ /' | sincontacto Pulsod
. " : \ | £
Piezoeléctricol reforzado

Touch et ".l\ 20cm.

Pedestales curvos, rectos, de pared,
Barandas, Bretes, Puertas,
Soportes, Rampas, etc.

® Hacemos presupuestos
a medida para cada necesidad.

Humberto 1° Piso 177 - OF 3y 4-C AB.A.

unto www.puntocontrol.com.ar — ventas@puntocontrol.com.ar

ontrol 54 11 4361 6006

RIDAD ELECTRONICA

@puntocontrolsa  [E) @puntocontrolsa

Led electromagnética
60kg :

Cerradura tipo portén
Apertura |zquierda y Derecha

Loop
pasacable
| flexible
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