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SWITCH CCTV POE PROFESIONAL

Con innovador sistema de refrigeracion
gracias a su geometria de conveccién

« Sin partes mecanicas
» Sin contaminacion sonora
« Mayor confiabilidad

Disipacidn Conveccion

GARANTIA DE POR VIDA c@ GARANTIA

CYGNUS 2 www.cygnus.la

electronics
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LINEA ENTRY LEVEL

5$1004-60

100 | | 6owW
. Mbps | | POE
=

4 ports entry level

= 4x puertos PoE+ @100Mbps

= Hasta 60W total PoE

= Uplink: 2x Ethernet @100Mbps
» Modo CCTV hasta 250Mts

+ 1.25Gbps / 0.88Mpps

$1008-120

100
Mbps

8 ports entry level

« 8x puertos PoE+ @100Mbps
« Hasta 120W total PoE

« Uplink: 2x Ethernet @1Gbps
» Modo CCTV hasta 250Mts

« 5.6Gbps / 4.2Mpps

$1016-200

® 300W
T PoE
16 ports entry level

« 16x% puertos PoE+ @100Mbps

+ 300W total PoE c/ indicador consumo
« Uplink: 2x Ethernet @1Gbps +

1x fibra optica SFP

« Modo CCTV hasta 150Mts.

$1024-300

@:@ 420W
T PoE
24 ports entry level

« 24x puertos PoE+ @100Mbps

« 420W total PoE c/ indicador consumo
« Uplink: 2x Ethernet @1Gbps +

1x fibra optica SFP

* Modo CCTV hasta 150Mts.

+ 7.2 Gbps / 5.36Mpps

LINEA HIGH END

$2004-240

Ej 1000 ’oi‘ 240W

4 ports industrial PoE

= Alimentacion redundante

« Fanless: disipacion de calor
sin ventilador mecénico

+ 4x puertos Hi-PoE @1Gbps

= Hasta 240W total Hi-PoE

= Uplink: 2x Ethernet @1Gbps +
2x fibra 6ptica SFP

= 5.6Gbps / 4.2Mpps

$2024-420-FL

DE POR VIDA

$2008-150-V2

i 1000 “'\

8 ports industrial PoE

« Alimentacién redundante

« Fanless

« 8x puertos PoE+ Gigabit @1Gbps
« Hasta 150W total PoE

= Uplink: 4x fibra 6ptica SFP
(soporta fast-ring)

« Modo CCTV por consola

= Administrable L-2

= Salida a relay programable por
caida de enlace

= 24Gbps / 17.9Mpps

24 ports high end PoE

» 24x puertos PoE+ @1Gbps

* Hasta 420W total PoE

* Uplink: 4x puertos Fibra SFP @1Gbps
* Administrable L-2

* 56Gbps / 41.7Mpps

\J

info@cygnus.la

$2024-420

24 ports high end PoE

= 24x puertos PoE+ @1Gbps

+ Hasta 420W total PoE

= Uplink: 2x Ethernet @1Gbps +
2x fibra éptica SFP

+ Administrable L-2

+ 56Gbps / 41.66Mpps

58024-10G / S824-10G

+ 8.8 Gbps / 6.55Mpps

24 ports modular core switch PoE
= Fuente de alimentacién redundante

« 3 Slots p/ médulos $7024-8F/8T

« Uplink: 2x Ethernet @1Gbps +

2x fibra dptica SFP

= Transmision de datos de alta velocidad
+ Administrable -2

« 70Gbps / 42Mpps

24 ports high end PoE / Sin PoE

* 24x puertos @1Gbps

* Hasta 370W total PoE

* Uplink: 4x puertos Fibra SFP @10Gbps
* Administrable L-3

* 128Gbps / 96Mpps

GARANTIA DE POR VIDA

Cygnus Electronics
Tel: (011) 5278-0022 / 3221-8153
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Big Dipper ZK =

MASTER DISTRIBUTOR

CONTROL DE ASISTENCIA'YY ACCESO

FACIAL

TERMINALES MULTIBIOMETRICOS
CON PANTALLA TOUCH DE 5"

Rapida verificacion Nuevo nivel antifalsificacion

Amplio angulo Reconocimiento
de reconocimiento B facial proactivo
— TERMINALESCON —
o0 I (?‘ L
g8 : '{—h&/ RECONOCIMIENTO FACIAL
- TERMINAL
MULTIBIOMETRICO
DE ALTA GAMA

_FACEDEPOT7A_ |

B e A

Distancia de reconocimiento
de hasta 3 mde largo y
reconocimiento facial con un
angulo de 30°. Pantalla de 7"
Sensor de huella SilkiD y
miultiples métodos de
verificacién: rostro / huella /
tarjeta / contrasena.

Distancia de reconocimiento de hasta
3 m de largo y reconocimiento facial
con un angulo de 30°. Pantallas de 7",

° " TE PARA BARRERA PARA

CONTROL DE ENTRADA CONTROL DE ENTRADA
Este molinete Pro representa una forma Barrera abatible de dnico carril con bajo
clasica y segura de proteger sus instalaciones. consumo energético. Cuando hay cortes de
Es la solucidn ideal y econdmica para edificios o energia o emergencias, se abate de manera
de oficina y mas. ,  automatica.

~& Lectora RFID y Huella Digital opcional. @ Lectora RFID y Huella Digital opcional.

e

Big Dipper ® info@bigdipper.com.ar | www.bigdipper.com.ar
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MASTER DISTRIBUTOR

Big Dipper alhua

TECHNOLOGY

VIDEOVIGILANCIA CON RECONOCIMIENTO
FACIAL

1 o ——

* APERTURA DE PUERTAS Y BARRERAS « LLAMADA DE EMERGENCIA AUTOMATICA

* REGISTRO DE PASO / ASISTENCIA » IDENTIFICACION DE DEUDORES

¢ ACTIVACION DE ALERTAS SONORAS / ALARMAS * LOCALIZACION DE SOSPECHOSO0S

* ACCIONAMIENTO DE MAQUINARIA » BUSQUEDA DE PERSONAS EN GRABACIONES
* RECONOCIMIENTO SOBRE SALIDA DE VIDEO HDMI  FIDELIZACION DE CLIENTES EN COMERCIOS

GRABADORES CON RECONOCIMIENTO FACIAL B

@fhua

NVR4216-| e il XVR8216A-4KL-1
Grabador 16ch 2 HDD | 12Mpx con H265+ Fivebrid DVR/NVR 16+48ch | 4K/UHD H.265+ 2HDD IVS

@thua

@thua

XVR8816S-4KL-I - IVSS7008-1T

Fivebrid DVR/NVR 16+48ch | 4K/UHD H.265+ 8HDD IVS Super NVR 128ch | 4K RAID 3x HDMI H.265+ 8HDD.

Big Dipper i@ info@bigdipper.com.ar | www.bigdipper.com.ar
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UPS ESPECIALES PARA NVRY XVR

UPS para grabadores

Ideales para pequenas instalaciones de seguridad electronica

En el caso de las UPS convencionales, después de un corte de luz prolongado,
el técnico debe dirigirse al lugar a reiniciarlas manualmente.

Las UPS CYGNUS estan especialmente disenadas para encender siempre!
Independientemente del estado de la bateria o de la red eléctrica.

UPS-800DB UPS-1000DB

Capacidad de 800VA / 480W Capacidad de 1000VA / 720W
1x bateria interna de 12Vx7AH 2x baterias internas de 12Vx7AH

ENCIENDEN SIEMPRE

UPS online de doble conversion

Entregan potencia de forma continua a través de su inversor,
lo que anula el tiempo de conmutacién cuando hay un corte de suministro

- Eficiencia energética del 99% - Funcion de arranque en frio
- Tecnologia IGBT de alta frecuencia - Display LCD de control y estado
- Factor de potencia 0.8 - Distorsion armonica < 3%

- Proteccion contra sobrecarga, cortocircuito y bypass

UPS-ON1000RB UPS-ON3000R
Capacidad de 1kVA / 800W Capacidad de 3kVA / 2400W
3x baterias internas de 12Vx7AH Cajon de baterias externo rackeable (96VDC)

CYGNUSE,)\%% ® info@cygnus.la | cygnus.la

electronics



www.cygnus.la
www.cygnus.la
www.cygnus.la
www.cygnus.la/product/ups-800db
www.cygnus.la/product/ups-1000db
www.cygnus.la/product/ups-on1000rb
www.cygnus.la/product/ups-on3000r
www.cygnus.la

CYGNUS }= Big Dipper

electronics

DETECCION PERIMETRAL

Estos sistemas constan de dos elementos: un transmisor y un receptor

El transmisor emite haces de luz infrarroja concentrados y alineados con los sensores del
receptor el cual, al detectar que ya no recibe senal, cierra un contacto de alarma.

BARRERAS INFRARROJAS CORTINAS INFRARROJAS

DE USO GENERAL DE AMPLIA COBERTURA
BIR2-60M CIR6-100M

LED indicador y mirilla La altura de 100cm de esta cortina

Optica para alineacién evita que intrusos puedan esquivarla

Ajuste de sensibilidad de disparo Compuesto por 6 sensores

Sensor de sabotaje Alcance maximo de 100m

Sensor de sabotaje

Ii BARRERAS INFRARROJAS DE USO PROFESIONAL —I

Indicador numérico y mirilla éptica para alineacién
4 frecuencias de trabajo para solapamiento de barreras
Conexion para cinta calefactora para evitar empanamiento
Ajuste de sensibilidad de disparo
Sensor de sabotaje

Compuesto por 3 haces Compuesto por 2 haces
Alcance maximo de 250m Alcance maximo de 100m

CYGN Usg:D & info@cygnus.la | cygnus.la

electronics
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- AXhub NUEVA ALARMA INALAMBRICA

[N N U U -

SEGURIDAD ELECTRONICA

. (CEIESA

HIKVISION

L pep————

e Inaldmbrico Bidireccional e Alertas por voz
* Soporta hasta 32 zonas inaldmbricas, ¢ Comunicaciones por multiples
8 controles remotos canales
e 4 expansores inaldmbricos de salida ® Mdltiples opciones de configuracién
(32 salidas inalémbricas) e Aplicacién para multiples usuarios
¢ Soporta 2 sirenas inaldmbricas e |Vaas$ - Video verificacién de
® 12 horas de autonomia de bateria de 7 segundos
backup (5s pre-alarma + 2s post-alarma)
®

4 particiones

Hik-Connect

INTEGRADO EN UNA SOLA PLATAFORMA HIKVISION

Ahora:

Nueva configuracion |
’ 7 ou - Escanee el codigo QR y agregue
mas raplda y Segura sus dispositivos en segundos

Hik Connect App

para compartir equipos

m P> Goole play
. -
&/

iContacta a nuesiros expertos! Av. De Los Incas 4154/6 (1427) / CABA - Tel/Fax: (54 11) 4551-5100

contacto@fiesa.com.ar

www.fiesa.com.ar - contacto@fiesa.com.ar
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PROTEGE LO QUE MAS QUERES

EZVIZ, una marca mundial de sequridad para hogares inteligentes, es la filial de
Hikvision enfocada en los consumidores y el mercado residencial.
EZVIZ capacita a sus socios para ingresar al creciente mercado de productos
"Hagalo usted mismo”.

. “ﬂ -
. ¢ /
LS Y “’E;' ) oy

——

Facil instalacion en solo 3 pasos

Encende la camara Descarga la App Escanea el codigo UR

ﬂ iContacta a nuestros expertos! Av. De Los Incas 4154/6 (1427) / CABA-Tel/Fax: (54 11) 4551-5100
contacto@fiesa.com.ar www.fiesa.com.ar - contacto@fiesa.com.ar


www.fiesa.com.ar
mailto: contacto@fiesa.com.ar
mailto: contacto@fiesa.com.ar
www.fiesa.com.ar
www.bit.ly/33OPwsS

SEGURIDAD ELECTRONICA

(CFiESA
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SISTEMA DE VIDEOPORTERO IP
CONEXIGN PERFECTA ENTRE DISENO Y RENDIMIENTO

; 5 DS-KD-KK
Unidad principal de exterior para videointercom Médulo botonera simple con 6 botones de
IP modular. Incluye cémara de 2Mpx y dngulo llamada para para Videointercom IP modular.
de visién 1802, botén pulsador de llamada y Etiquetas de nombre personalizables. (MAS
dos salidas de relé para control de puerta. (MAS INFORMACION EN LA WEB)
INFORMACION EN LA WEB)

Médulo lector para tarjetas Mifare (13.56 MHz) Médulo teclado numérico para Videointercom IP
para Videointercom IP modular. Soporia modular. Soporta desbloqueo de puerta con

contraseria. Soporta llamada con n® de puerta.

desbloqueo de puerta con farieta de proximi- !
(MAS INFORMACION EN LA WEB)

dad. (MAS INFORMACION EN LA WEB)

ﬂ iContactdé a nuestros expertos! Av. De Los Incas 4154/6 (1427) / CABA - Tel/Fax: (54 11) 4551-5100
contacto@fiesa.com.ar www.fiesa.com.ar - contacto@fiesa.com.ar
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,X( SXCONTROL ((‘@ EL MAS coMPLETO DEL MERcADO [ (wllin

DXSAM2 @' %, |

COMPATIBLE CON PANELES » DSC® - PARADOX® - ALONSO® - HONEYWELL® - CROW®

CON LAS MISMAS PRESTACIONES Y MAS VIAS

DE COMUNICACION CONFIGURE QUE EVENTOS RECIBIRA

SU CLIENTE EN LA APP

CARACTERISTICAS

+ Comunica todos los eventos del panel®

+ Programacion remota total del panel de alarmas
através del DX VIRTUAL Expert *

+ Configure a distancia nombre red, clave,
nimero de cuenta, etc.

+ 4 Entradas / Salidas

+ Eventos internos configurables

+ Deteccion de jamming

+ Bateria de respaldo

+ Acciones de domdtica

% *
Ei « Dual Sim CONSULTAR VERSIONES
E
DOMATICA DX- PING
7 MANTENGA LOS EQUIPOS SIEMPRE VIGENTES CON LA
ACTUALIZACION DE FIRMWARE REMOTO

EL EQUIPO INCLUYE APP GRATUITA + VIRTUAL EXPERT

AP,D CONSULTAR EL ESTADO ACTIVAR ] DESACTIVAR
fU" wdrol ’ DEL PANEL salidas para funciones de
. DOMOTICA (luces, porton, riego, etc)
ACTIVAR | DESACTIVAR PGM
ARMAR | DESARMAR * CONSULTAR VERSIONES
el panel de alarmas NOTIFICACIONES PUSH
DE TODOS LOS USUARI
BY PASS DE ZONAS™ g S SHARICS CONFIGURE QUE EVENTOS
CONFIRMACION DE EVENTO RECIBIRA SU CLIENTE

EN LA APP

e

DX VIRTUAL Experz | B PROGRAME Y BRINDE SOPORTE TECNICO SIN ASISTIR A LA VIVIENDA DEL ABONADO.

COMPATIBLE CON PANELES P DSC® - PARADOX® - HONEYWELL®

VEA LO MISMO QUE

PROGRAMACION REMOTA TOTAL DEL PANEL. VESUCUENTE D

@ Optimiza el soporte técnico en forma remota.

Activacion de la alarma a pedido del cliente.

Mejora la atencion al cliente visualizando el teclado del panel.

Reduce costos operativos EMPRESA DE

0 Y mucho més... MONITOREO

Av. Rivadavia 12396, Ciudadela, Buenos Aires - Argentina
Tel/Fax: +54 11 4647-2100 - dxcontrol@dxcontrol.com.ar

www.dxcontrol.com
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)Y SXCONTROL (f‘ INTERFAZ UNIVERsAL!!! [ (willin

AUMENTE LAS PRESTACIONES A SU CLIENTE Y TENGA

UNA VIiA MAS DE COMUNICACION

BRINDE A SU CLIENTE EL CONTROL TOTAL DEL PANEL =
DE ALARMA ViA WIFI EN TODO MOMENTO Y EN CUALQUIER LUGAR

o~
DX ACTIVE MAX & | [

TODO DESDE UN SMARTPHONE H'
ARMAR | DESARMAR CONFIRMACION
el panel de alarmas DE EVENTO
Cada accidn es confirmada con
CONSULTAR EL ESTADO un AVISO

DEL PANEL
NOTIFICACIONES

Aviso de eventos mediante
notificaciones PUSH para
RECIBIR ACCIONES de
todos los USUARIOS

ENTRADA PARA PGM

de disparo y reposicion de Alarma

ACTIVAR | DESACTIVAR
salidas de relé para funciones de

. DOMOTICA (luces, portdn, riego, etc)
! . FUNCIONES ESPECIALES DX ACTIVE MAX PARA MONITOREO
€3 Consulte ¢l estado del panel de alarma. (B Envia test periddico, el tiempo es programable por
Arme / Desarme el panel de alarma web o desde la central.
(con verificacion previa). 7} -
2 X : Funcién sleep comando especial enviae
Actlve! Pesacuve dus salidis, = la central, envia el equipo a dormir.
Todo via APP o desde la central de monitoreo.

E) Funcion wake up comando especial enviado desde la
central que restablece el equipo a su funcionamiento
normal.

B Configure los eventos recibidos en la APP del
cliente (Ej: armar-desarmar 5l, alarma NO).

E) Habilite o bloguee las cuentas de las que recibe eventos

Eiee it ) Medicién permanente de la sefial de Wifi visualizada
En 5uU SO are ge monitoreo.

en la central de monitoreo.

@) Nimero de cuenta CID programable. (0 Envia alarma y reposicion

B 2releinversores.

MANTENGA LOS EQUIPOS SIEMPRE VIGENTES CON LA ACTUALIZACION DE FIRMWARE REMOTO

U CONFIGURE QUE EVENTOS ==

; = RECIBIRA SU CLIENTE EN LA APP
GRATIS WEB DE PROGRAMACION
TODO DESDE UNA APP PROPIA

Y GRATUITA PARA 10S Y ANDROID FACIL DE PROGRAMAR

SIN CABLE DE PROGRAMACION

>

' CONSULTE DX ACTIVE PARA AUTOGESTION

Av. Rivadavia 12396, Ciudadela, Buenos Aires - Argentina

www.dxcontrol.com Tel/Fax: +54 11 4647-2100 - dxcontrol@dxcontrol.com.ar
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K SXCONTROL ((‘@ COMUNICADOR PARA ALARMA

| TODOS LOS EVENTOS DE ALARMA EN SU APP -

2 COMUNICADOR UNIVERSAL CON CARACTERISTICAS UNICAS
7 : ' EN EL MERCADO p CONTACTID : =

. DX FULL WIFI MAX ko J Qll ECisinA su CLIENTE EN L APP

} —

+ ENVIA TODOS LOS EVENTOS
del panel en CID

: &>

¥ NOTIFICACIONES PUSH @D ©
Aviso de eventos, recibe las acciones ! = T
de todos los usuarios

‘ v PROGRAMACION POR LA WEB GENERADA '
FUNCIONES ESPECIALES DX FULL WIFI MAX PARA MONITOREO

) Consulte el estado del panel de alarma. B Envia test periddico, el tiempo es programable por

Arme / Desarme el panel de alarma web o desde la central.

(con verificacion previa). o ; )

Active / Desactive dos salidas. ﬂ Funcion sleep comando especial enviado desde

Todo via APP o desde la central de monitoreo. \acantra, anvia et aquipo 8 dormir

£) Funcion wake up comando especial enviado desde
la central que restablece el equipo a su funcionamiento
normal.

B Configure los eventos recibidos en la APP del
cliente (Ej: armar-desarmar SI, alarma NO).

E) Habilite o bloguee las cuentas de las que recibe eventos

; €) Medicién permanente de la sefial de Wifi visualizada
en su software de monitoreo.

en la central de monitoreo.
@) Nuamero de cuenta CID programable.

1) Envia todos los eventos del panel en CID.
B 2salidas.

— MANTENGA LOS EQUIPOS SIEMPRE VIGENTES CON LA ACTUALIZACION DE FIRMWARE REMOTO —

n g m I CONSULTE DX FULL WIFI PARA AUTOGESTION [ 2

DE PAGO!!!

ENVIOS A WO srock PN 1 ANO DE FACILIDADES
TODO EL PAIS S PERMANENTE QP GARANTIA
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Surveillance Made Simple
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Smart H.265+ Inicio Rapido Smart Decode

i EZ-IP 2.0

Plug & Play Disefio apto intemperie
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@ Pichincha 67 Bis (ex Ricchieri) - 2000 Rosario - Santa Fe - Argentina
B © Tel.: (54-341) 4373660

e-mail: contacto@dmasrl.com.ar
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Nuevo comunicador multivinculo

Nanocomm presenta el equilibrio entre monitoreo tradicional y comunicaciones avanzadas

La empresa presenta la serie ED5800, una nueva familia de comunicadores capaces de resolver el

envio de eventos de alarmas en las condiciones mds complejas de conectividad. Los modelos que la

integran y la opinion de los usuarios sobre esta tecnologia.

S iguiendo con su politica de in-

novar en las comunicaciones del
segmento de monitoreo de alarmas,
Nanocomm presenta un novedoso co-
municador multivinculo, sencilloy pro-
fesional, que combina tecnologia 4G,
WiFi y Mesh Radial en un solo dispositivo.
Se trata del ED5800, que incluye cone-
xionado via bus, compatible con las
principales marcas de paneles de alar-
mas del mercado.

Este dispositivo se presenta en cuatro
versiones, que buscan resolver todas las
necesidades técnicas y comerciales del
usuario, el instalador y la central de mo-
nitoreo. Todas las versiones de este co-
municador incluyen WiFi embebido, con
soporte para dos redes WiFi activasy en
simultaneo, lo que permite sumar la
App de armado y desarmado Nanosmart
de Nanocomm para el usuario final.

“Los 4 anos de experiencia exitosa de
la solucién Nanomesh culminaron en
un 100 % de los clientes muy satisfechos,
ya que resolvieron sus problemas de
comunicacion y lograron la increible
tasa de 0 % de faltas de test. Ahora,
Nanocomm invirtié en el desarrollo de
un nuevo comunicador, econémico,
competitivo y de alta calidad, ideal para
la situacion actual de la industria’; explicd
Emiliano Navarro, Socio Fundador y
Presidente de la empresa.

Otra novedad en el comunicador es
laincorporacion de 4 entradas o salidas
de contacto seco configurables. Es decir
que cuenta con cuatro borneras que
se pueden configurar a gusto del ins-
talador (2 entradas y 2 salidas, 3 y 1
etc.), lo cual permite programar un relé,
una sirena, un portén, una luz, etc.

“Laincorporacion de entradas y salidas
les brinda a nuestros clientes la posibi-
lidad de ampliar el negocio de la segu-
ridad a alarmas vecinales profesionales
y monitoreadas. Gracias a esto, pueden
proveer seguridad en un barrio ofre-
ciendo, en cada casa, empresa y negocio,
el nuevo dispositivo de monitoreo de
bajo costo, Panic Alarm Mesh’, sefald
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por su parte José Luis Gdmez Bianchi,
Gerente de Tecnologia de Nanocomm.

MODELOS DISPONIBLES

El ED5800W es un dispositivo WiFi
que enlaza dos prestadoras de redes
diferentes y en simultaneo. Se presenta
como un refuerzo de comunicacion
muy econémico para actualizar un par-
que viejo de comunicadores instalados,
ademads de que permite sumar la App
Nanosmart sin costos recurrentes men-
suales de operadores.

La version ED5800WG incorpora una
nueva generacion de comunicadores
al mercado argentino e incluye la tec-
nologia 4G en la comunicacion, ademas
de las ya establecidas 3G y 2G y redes
WiFi, en simultaneo. A esto, se suman
las caracteristicas generales del modelo,
via bus y 4 E/S programables.“Nos po-
sicionamos como la mejor opcién de
Latinoamérica para cualquier empresa
de monitoreo que necesite migrar su
vieja tecnologia de comunicacion te-
lefonica o sufra caidas de 2G en sus
equipos’, detallé Diego Ripoli, Ejecutivo
de Cuentas Corporativas.

EI ED5800WGR es un equipo de mon-
taje interior (no necesita la interfaz

NV5900 de los conos mesh) que le
agrega comunicacion radial a las ca-
racteristicas ya mencionadas. Esto abre
un mundo de posibilidades de nego-
cios, ya que permite enlazar radialmente
con todos los dispositivos Nanomesh
existentes de una red (Radiomesh,
Panic Alarm Mesh y otros ED5800 que
cuenten con médulos radiales). El equi-
po actia como router entre todos los
dispositivos radiales y la central de mo-
nitoreo, sumando en simultaneo una
nueva via doble de comunicacién WiFi
y otra via GPRS 4G/3G o 2G. Como ul-
timo camino, la red Mesh reenvia por
radio a otros dispositivos Mesh los
eventos hasta encontrar un nuevo rou-
ter quelo entregue a la central de mo-
nitoreo.

Completa la serie el ED5800WR, un
poderoso dispositivo radial de interior,
econdmico, via bus, con 4 entradas
/salidas configurables y WiFi doble que
ofrece la posibilidad de brindar a cada
hogar una App de armado y desarmado
con exclusién de zonas. Ademas, al
pertenecer a una red radial mesh, per-
mite una comunicacion de eventos de
alarma sumamente segura y econé-
mica. “Nuestros clientes ahorran hasta
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un 90 % del gasto mensual en opera-
dores celulares sumando hasta cinco
vias mas de comunicacién que antes
no tenian’, detall6 Sergio Berg, Gerente
de Servicios de la empresa.

Las redes Mesh de Nanocomm, lla-
madas comuinmente Nanomesh, ope-
ran en la banda libre ISM de 866-915.
Los equipos se instalan en los abonados
sin inversién inicial y con un bajo costo
operativo, y cada dispositivo se inter-
conecta creando una poderosa red
propietaria. Hay varias formas de recibir
los eventos de los comunicadores Na-
nocomm, entre ellas la plataforma
cloud Nanomir; el SW denominado
RSTD (Receptora Standard Local ad-
ministradora de la red Mesh), sin costo
de licencia ni de bases de datos; el SW
de Softguard y, préximamente, Bykom.
“EIRSTD es una poderosa herramienta
que recibe, programa y administra
todos los dispositivos de la familia Na-
nocomm. Asimismo, permite gestionar
altas, bajas y modificaciones de las
cuentas de la App Nanosmart’; describid
Agustin Gdmez, del Servicio Posventa
de Nanocomm.

Contar con una Nanomesh permite
alaempresa propietaria accedery brin-
dar servicios de monitoreo de alarmas
en“zonas muertas’, es decir, en lugares
a los que no llegan sefales de GPRS,
WiFi o linea telefénica fija. En esos
casos, la propagacion de eventos se
hace por via radial. “La modalidad de
la solucién Nanomesh permite brindar
servicio en zonas rurales donde no lle-
gan otros medios de comunicacion.
En estos casos, se conectan radialmente
varios sitios (casa, galpones, depésitos
agroquimicos, maquinarias, etc.) hasta
un punto con conexién a la red Lan/
GSM’, explicd-Ramiro Navarro, Ejecutivo
de Cuentas.

PROPIEDADES ED5800

- Sin inversion inicial (estructura radial).

« Modular expandible.

« Muy bajo costo operativo.

- Comunicacién encriptada con llave
por el administrador de la red Mesh.

« Transmisién multivinculo.

+ Opera en 2G/3G/4G.

- WiFi + SIM + Radial.

- Comunicacién via Radial Mesh multi-
vinculo.

« App NanoSmart gratis.

- Armado/Desarmado/Exclusién de zo-
nas.

- Comunicaciones por bus de datos.

« Receptor/transmisor de PAM.

ACERCA DE NANOCOMM
Nanocomm S.A. es una empresa de-
dicada al desarrollo, fabricaciéon y co-
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mercializacién de nuevas tecnologias
de comunicacién para el mercado de
la seguridad electrénica. Cuenta con
plantas de fabricacién en Argentina,
Brasil y Costa Rica, y filiales comerciales
en Argentina, Brasil, Uruguay, Chile y
Colombia.

“Desde sus inicios, Nanocomm se ca-
racterizé por estar a la vanguardia y
ser uno de los lideres del mercado ar-
gentino en ventas, calidad y desarrollo.
Hoy, nos concentramos en nuevas so-
luciones para el mercado regional con

LA OPINION DE LOS USUARIOS

« “Logramos formar una gran red con
cobertura en toda la ciudad, lo que
nos permitié cerrar nuevos negocios
con el Panic Alarm Mesh., Rodolfo Zo-
calli, CEO de Insured (Mar del Plata).

- “Esperdbamos este equipo para masi-
ficar nuestra red” Rodolfo Albiero,
CEO de Albiero Sistemas (Tucuman).

« “Con la solucién Nanomesh logramos
una tasa de fallas por falta de test del
0%y elevamos la calidad de servicio de
monitoreo”, Walter Dotti, CEO y Socio
en Dotti y Marengo (San Nicolas).

« “En Nanomesh encontramos la mejor
solucién para migrar nuestros viejos
equipos radiales”, Mario Bender, CEO
de Sergurcom (Olavarria).

« "Armamos grandes redes Mesh en
nuestra ciudady localidades cercanas
que logran verse entre si. Tenemos
casos en que los equipos se interco-
nectan a unos 10 km de distancia’;
Fabio Torres, Presidente de Alarmas
STD (Bolivar).

- “Después de haber experimentado con
distintos sistemas, considero que Na-
nomesh es el sistema mds seguro ya
que funciona perfectamente en nuestra
central de monitoreo’; Aldo Calvo, Ge-
rente Técnico en Alarmas STD (Boli-
var).

- “Nos sentimos muy confiados con estos
equipos. Tanto los GPRS como los equi-
pos Mesh han cumplido satisfactoria-
mente en terrenos dificiles como son
las sierras y los lagos tipicos de nuestra
provincia; Arturo Bustelo, CEO de
Cors Seguridad (San Luis).

- “Reemplacé todo el parque de GPRS
por la solucién Nanomesh e intercam-
bié el sistema de radio VHF conven-
cional por una red bidireccional de

un salto de calidad, y estamos ofre-
ciendo un producto que suma todas
las tecnologias disponibles’; manifestd
Emiliano Navarro sobre la empresa y
sobre su nueva serie de comunicadores.
Daniel Anzalone, Socio Fundador y Di-
rector de Desarrollo, por su parte, ex-
presé que“Nanocomm abrié un nuevo
segmento en el mercado de las em-
presas de monitoreo: ayudo a capitalizar
y consolidar el negocio, ofreciendo di-
versidad y mayor calidad en la comu-
nicacion" m

fdcil instalacion”, Emilio Carletti, Ge-
rente Técnico de Centro de Monitoreo
Saladillo (Saladillo).

“Con Nanomesh logramos dar servicios
en zonas donde no hay senal celular.
Asimismo, donde si hay conexion, con-
solidamos una red con varias vias de
comunicacioén’; Rodrigo Avendano,
CEO de lassa (Pinamar).

“Fuimos los primeros en implementar
la red Nanomesh en Uruguay y logra-
mos independencia de las redes celu-
lares. Es una tranquilidad para el drea
técnicayy los usuarios finales”, Glinther
Hartwich Schmidt, CEO de Digilarm
Electrénica (Uruguay).

“Optamos por la solucién Nanomesh
porque asegura el vinculo de comuni-
cacion y nos brinda estabilidad; Manuel
Tendler, CEO de Kitawa (Neuquén).
“Comenzamos a experimentar con
Nanomesh en zonas donde habia
grandes problemas de comunicacion
GPRS/SMSy las caidas de los mddulos
se triplicaban. La implementacion de
la red Mesh superé ampliamente las
expectativas y hoy podemos decir que
se redujeron a 0 % las pérdidas de
enlacey también las faltas de test. Esto
nos alenté a crear un sistema que per-
mite la interaccion de los médulos
Mesh de mds de 50 empresas que tra-
bajan con nosotros en la ciudad de
Cérdoba. Ya estdn funcionando varias
mini-redes zonales en lugares en los
que antes teniamos problemas de co-
municacién. Recibimos con gran en-
tusiasmo los nuevos equipos que se
integran a Nanomesh, con los cuales
sabemos que la red va a crecer consi-
derablemente”. Luis Acosta, CEO de
Keeper Alarmas (Cérdoba).
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Una solucién de seguridad completa
y mas econoémica.

ACUDAH210

® Memoria de hasta 60 dispositivos

inalambricos dentro y fuera de tu hogar.

@ 9 zonasinalambricas compatibles con

sensores Hexacom.

@ 3zonas cableadas, la marca de tu

preferencia.

@ Aviso de corte y restitucion de energia

eléctrica.

e Configuracion via app.

e Salida de relay activacion y desactivacion
de luces.

@ Reporte de aviso por disparo hasta 5
celulares.

@ Compatible teclado Flybee.

e Proteccioén por inversion de conexion
de bateria.
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Descargala en:

)’ Google Play
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Somos una de las empresas lideres en la venta de sistemas de seguridad gracias a la experiencia, capacidad
y confiabilidad de nuestro equipo humano y a |la excelente calidad de los productos que comercializamos.

'TDS

TRUE DIGITAL SYSTEMS

EXTINCION

Valvulas y accesorios
ranurados. '

CCTV

Camaras, grabadores
y softwares.

DETECCION

Centrales, detectores,
audio evacuacion y
deteccion temprana.

www.tdsintl.com
ELEVANDO LOS STANDARES EN CADA PROYECTO DE SEGURIDAD

Nuestro objetivo es utilizar las mejores tecnologias disponibles en proyectos econémicamente viables.

Y sabemos que podemos alcanzarlo, sobre todo considerando que no todas las companias que
actian dentro del sector, combinan liderazgo tecnoldgico con calidad de servicio equivalente.
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SEGURIDAD EN SERIO

Linea equlP tnica en-el- mercado con certificacion UL
en ciberseguridad

Performance series IP NVR

- Visualizacién y grabacion full HD

- 16 canales PoE

- Monitoree desde cualquier lugar usando

NVR dedicado 4K

- Elevada capacidad de decodificacion para ver
y grabar con una resolucion Ultra HD 4K
- Visualizacion simultanea de 4/8/16 canales

las aplicaciones méviles para dispositivos con reproduccion sincronizada en tiempo real

Apple® y Android ™
- Configuracion remota simple
- Almacenamiento hasta 6 TB

HED1PR3

-

Ve

- Full HD 1080p

- Excelente performance low-light
-Smart IR

- Waterproof (IP66)

12 MP (4K Ultra HD) Camaras IP Box

- Ultra HD 12 MP (4K) 20 fps
- Excellente performance low-light
- WDR Digital

en el monitor (en funcién del modelo)
- El almacenamiento interno admite 8 discos
duros expandibles de hasta 64 TB (8 TB

cada uno)
HBWA4PR2 H4D3PRV3
L) l Honeywell
' h _ :tll ; - o I

- Full HD 1080p

- Excelente performance low-light

- Amplio rango dinamico, garantiza
imagenes sin reflejos

-3 MP (20 fps) y Full HD 1080p
(25/30 fps)

- Excelente performance low-light
-Waterproof (IP66) - IK10

12 MP (4K Ultra HD) IR Bullet Camara IP Outdoor WDR IR Rugged Camaras IP

- Resolucion Ultra HD 4K / 12 MP a 20 fps

- Hasta triple soporte de stream o 4
- Distancia IR de 210 pies (65 m) - Resolucion de 1080p a 25/30 fps

- Excelente rendimiento con poca luz i H?Sta lr.iple soporte de stream
- Distancia IR de 50 m

- Rendimiento de luz ultrabaja

Marcos Paz N° 429 - Haedo

4580-2050/51
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ONVIF suspende a
Dahua y Hikvision

No podran participar de las actualizaciones

& Como resultado del agregado de
nVI F muchas compafiias a las regula-
ciones de exportacion a EE.UU.
(listado EAR), el 9 de octubre de 2019 ONVIF ha suspendido
elacceso a lainformacion “solo para miembros”de algunos
de los integrantes de la homologacion. Esto los excluye
de agregar productos a la lista de los que cumplen con
los estandares ONVIF, basado en futuros lanzamientos
de herramientas de prueba, e impide que sus represen-
tantes participen en los comités de grupos de trabajo de
ONVIF. El estado de los productos que cumplen con los
protocolos ONVIF a la fecha se mantiene sin cambios
como resultado de estas sanciones.
ONVIF toma esta accién para asegurar el cumplimiento
de las leyes de exportacion de EE.UU. y la suspensién se
mantendra hasta que las compafiias sean removidas del
listado EAR por el gobierno norteamericano. Los incluidos
en esa lista son Dahua Technology, Hikvision Digital Tech-
nology, Huawei Technologies, Shanghai Yitu Technology,
Pixel Design Sdn. Bhd - Affiliate (Hikvision), Lorex —
Affiliate - (Dahua).
Estas son las Ultimas compaiiias chinas de tecnologia en ser
suspendidas del estandar ONVIF, lo cual significa que no
tendradn acceso a las nuevas actualizaciones ni podran
incorporar nuevos productos al listado de homologacién.

Nueva camara
profesional en Santa Fe

Iniciativa de profesionales de la regién

El martes 1.2 de octubre, en la sala de co-

mision directiva de la Asociacién Dirigentes

? de Empresas de Santa Fe (ADE), quedd

constituida la Cdmara de Seguridad Elec-

trénica de Santa Fe (CASES), cuyo objetivo

Eae,%.gﬂg sera realizar acciones tendientes a con-
e solidar las empresas relacionadas con la

produccion, instalacion y venta de productos y servicios

referidos a la seguridad electrénica. Asimismo, la cdmara

se dispone a representar a las empresas del sector ante

las autoridades publicas y otras camaras empresariales u

organizaciones, y a desarrollar capacitaciones privadas y

publicas que profundicen la profesionalizacién de las ac-

tividades de la mejor forma posible.

Durante la primera reunion, se eligi6 la Comisién Directiva

de la entidad, que quedd conformada por los siguientes

profesionales:

- Presidente: Marcelo Gura (One Dor)

- Secretario: Gaspar Salord (Control 24)

-Tesorero: Lucas Cabrera (Cas Activa)

-Vocal 1.2: Carlos Espinosa (Segurmax)

-Vocal 2.2: Miguel Costas (Aries Ingenieria)
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True Digital Systems
en Cérdoba

Apertura de nueva sucursal

Con el objetivo de llegar a profesionales de todo el pais,
True Digital Systems inaugurd su sucursal en la ciudad
de Cérdoba, que ya comenzd su atencién al publico.

“Se trata de un punto geogréfico estratégico, desde el
cual podremos llegar a nuestros clientes de forma mas
rapida y con una logistica mas precisa, favorecida por la
ubicacion en el centro del pais’, manifestaron desde la
empresa sobre la eleccion de la plaza comercial.

La nueva casa de TDS contara con las lineas de productos
Notifier, rociadores y ECAs; a las que se suman las lineas
de productos ranurados y vélvulas, entre otros. Ademas,
contard con uno de los porfolios para deteccién y
proteccién para redes contra incendios mas importantes
del mercado. “Al igual que en Buenos Aires, contamos
con un importante stock de productos en Cérdoba para
gue nuestros clientes puedan tener una rapida respuesta
a sus necesidades’, explicaron desde el departamento
comercial de TDS.

Una de las primeras acciones llevadas a cabo en Cérdoba
fue la capacitaciony certificacion de la linea FIREWARDEN
de Notifier, una serie de paneles que ofrece nuevas
oportunidades de negocios para el profesional en el
mercado Small Business. El evento contd con la presencia
de 12 empresas del rubro.

“Uno de los focos de la empresa es la capacitacion; por
eso, todos los jueves de 14 a 17.30, realizamos charlas
técnicas en nuestras instalaciones de Cérdoba con la fi-
nalidad de ayudar a los instaladores a mejorar sus pro-
puestas comerciales y resolver dudas técnicas; comunicaron
desde el area técnica de la empresa.
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MONITOREO
MAYORISTA

Soluciones para empresas
de vigilancia

Video Verificacion de alarmas

Rastreo satelital

Monitoreo de alarmas

Apps de seguridad familiar

Video Control

Servicios especiales para
barrios, edificios y municipios

e info@gruporsi.com.ar

www.gruporsi.com.ar

Nos especializamos exclusivamente en el
monitoreo mayoristas, no atendemos clientes
finales.

La seguridad y la trasparencia en
el manejo de las cuentas de nuestros
dealers asociados es nuestra prioridad.

Ponemos a su alcance una completa gama
de soluciones, para que pueda brindar
mejores servicios a su cliente.

Operatividad Full 24
Operatividad Par-time
Operatividad Respaldo

Asociado a

CEMARA
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CASEL presento un estudio de

mercado de la actividad

En la sede de la Universidad Catolica Argentina

CASEL y la Universidad Catdlica llevaron a cabo un relevamiento sobre los principales indicadores

de la industria de la seguridad electrénica, datos que fueron presentados ante el publico en la casa de

estudios. La palabra de las autoridades y el proyecto de continuidad.

A nte una importante concurrencia
de autoridades de entidades pu-
blicas y privadas, docentes, empresarios
y publico general, la Cdmara Argentina
de Seguridad Electrénica (CASEL) pre-
sent6 un estudio de mercado de la ac-
tividad que fue llevado a cabo por el
equipo profesional de la Escuela de
Negocios de la Universidad Catdlica Ar-
gentina (UCA).

El 22 de octubre, en el auditorio Dr.
Francisco Valsecchi, ubicado en el Edi-
ficio San José de la UCA (Puerto Madero,
CABA), el Ing. Enrique Greenberg, pre-
sidente de CASEL, dio la bienvenida a
los asistentes y realizé una breve in-
troduccién en la que se refirié a la ne-
cesidad de contar con un trabajo de
esta naturaleza para entender el pre-
sente y proyectar el futuro de la activi-
dad. Luego, destacé laimportancia de
este relevamiento para la vida institu-
cional de la Cdmara y sus empresas
asociadas, pensando en la consolida-
cién de la posicion representativa del
sector ante el mercado y los organis-
mos de gobierno.

Mas tarde, en el cierre del evento, el
Ing. Greenberg retomé la palabra para
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agradecer a las 35 empresas asociadas
a CASEL que confeccionaron el mues-
treo base, a las que luego se incorpo-
raron otras 160 (120 de ellas socias de
la Cdmara) a través distintos mecanis-
mos, para totalizar las 195 que confor-
maron la base final del estudio

Quien también se dirigié a los pre-
sentes fue Maria Apdlitto, Directora de
Vinculacién y Transferencia de la UCA,
quien detallé la metodologia imple-
mentada para la realizacién del estudio
y la normalizaciéon de los datos reca-
bados, poniendo foco en el absoluto
anonimato de los nombres comerciales
y las razones sociales de quienes par-
ticiparon del estudio. Apdlitto, ademas,
adelanto que hay expectativas de crear
un observatorio de empresas del sector
de la seguridad con la finalidad de
monitorear la evolucién de la actividad
y actualizar en un periodo definido
(que podria ser semestral o anual) los
indicadores mas relevantes de la in-
dustria. La directiva de la UCA manifesto,
ademas, que parte del muestreo fue
confeccionado a partir de un cuestio-
nario con preguntas adaptadas y una
serie de entrevistas grabadas, siempre

con el consentimiento del participante
de la empresa seleccionada.

Para cerrar su exposicion, Apélitto se-
Aald la necesidad de concientizar a los
asociados de CASEL sobre la impor-
tancia de participar en este tipo de es-
tudios, que sirven para optimizar la in-
formacion y los datos de la actividad,
lo que permite una adecuada planifi-
cacion estratégica del sector.

El Ing. Leandro Ferreyra, miembro de
la comision directiva de CASEL y cola-
borador del equipo que participd del
trabajo, ofreci6 el resumen ejecutivo
del estudio. Entre los indicadores men-
cionados por Ferreyra, se cit6 que el 86
% de las empresas que integran el
sector se califican como PyME tramo 1
mientras que, del total de las consulta-
das, un 47 % tiene como actividad prin-
cipal el monitoreo de alarmas, en cual-
quiera de sus variantes (NdR: se puede
ver el Estudio de Mercado completo en
la pdgina 58 de esta misma edicion).

Finalmente, detall6 el andlisis FODA
con el que concluye el informe pre-
sentado por CASEL, poniendo de ma-
nifiesto las posibilidades de crecimiento
que tiene el sector.m
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AvIGILON

a Motorola Solutions Company

Appearance Search™
Busqueda por Apariencia

La tecnologia Avigilon Appearance Search™ de analiticos de video
es un sofisticado motor de biisqueda que usa inteligencia artificial y
aprendizaje profundo para video. Dicho motor permite revisar con
facilidad a través de horas de video, lo que permite ubicar répida-
mente a una persona especifica o un vehiculo de interés en todo

el sitio.

La tecnologia Avigilon Appearance Search puede reducir drastica-
mente el tiempo de respuesta ante incidentes, ademas de mejorar
las investigaciones forenses, ya que permite a los operadores reunir
evidencia solida en video y crear un relato eficaz de los sucesos.

Unusual Motion Detection (UMD)

Deteccion de Movimiento Inusual

SIN UMD Ahora disponible en el software de administracion de
8:30:00AM 9:00:00AM 9:30:00AM video Avigilon Control Center (ACC) 6, UMD es una
- : — tecnologia avanzada de inteligencia artificial (1A) que
revoluciona la automatizacion de la videovigilancia y
que cuenta con un disefio para mostrar eventos que
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La linea de tiempo de ACC™ muesira lodos los eventos de de otra forma pasarian inadvertidos.
movimiento grabados . ) X . .
Sin reglas ni configuraciones predefinidas, la
tecnologia UMD puede aprender continuamente
CON UMD ACTIVADA cémo se ve la actividad tipica en una escena y, luego
8:30-00AM SOIOAR 9:301‘1"’"‘” detecta y sefiala movimientos inusuales.
L L
UMD permite a los operadores buscar con mayor
ey rapidez entre grandes cantidades de video grabado,
enfocando su atencién en los sucesos atipicos que
La linea de tlempo de ACC muestro todos los evenios de

fulls : podrian necesitar mayor analisis, lo que ayuda a
movimiento grabados que no sean usuales en un periodo de f : o
tiempo determinado reducir horas de trabajo a solo minutos.

Visite nuestro showroom y conozca todos los productos Avigilon gue tenemos para ofrecerle.

Pringles 1267

(C1183AEW) Buenos Aires, Argentina
Tel.: (+54 11) 4862 5054 e .

ventas@dramstechnology.com.ar www.dramstechnology.com.ar
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ACCESO POR RECONOCIMIENTO FACIAL TEREEG VN IR

SURPIEMo | Facelite

30.000 usuarios 1:1 | 3.000 usuarios 1:N

Funcionamiento dia y noche: O Ix a 25.000 Ix

Deteccion de rostros vivos (LFD)

Soporta multiples formatos de tarjeta EM, MIFARE, NFC y BLE

Rango de altura de reconocimiento: 145 cm-210cm

Software BioStar 2

Visite nuestro showroom y conozca todos los productos SUPREMA que tenemos para ofrecerle

aviGiLon suprema (JHanwha digicon CEIDIN SNtsce . SX'. TAmROn Theia _secunmron= »IEZSH

Farpoinee Dure. Inc

+54 11 4862.5054 P

ventas@dramstechnology.com.ar
Pringles 1267, C1183AEW, CABA, Argentina Ao

www.dramstechnology.com.ar
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Security Day 2019

Expo y conferencias en una jornada de excelencia

Sellevé a cabo con éxito una nueva edicion del Security Day, el evento de seguridad electrénica mds

convocante del afio, el viernes 4 de octubre en el Hotel Hilton Buenos Aires. La jornada conté con

una exposicion comercial, demostraciones de productos y conferencias de primer nivel.
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E n las instalaciones del Hotel Hilton
Buenos Aires se llevd a cabo, el
pasado 4 de octubre, la segunda edicién
del Security Day, un evento organizado
por empresas de la industria de la se-
guridad electrénica, que reunié a todo
el sector en una sola jornada.

El evento, que recibié un total de
1.300 visitantes, contd con stands de
las principales marcas y distribuidores,
en los que se realizaron exhibiciones
de productos, demostraciones en vivo
y la presentacion de la ultima tecnologia
disponible en el mercado. Asimismo,
la jornada conté con un destacado
marco académico, en el que los repre-
sentantes de las marcas ofrecieron ca-
pacitaciones en sus productos y siste-
mas, con la finalidad de que los profe-
sionales cuenten con todas las herra-
mientas necesarias para llevar a cabo
sus proyectos de la mejor manera.

Security Day conté con el patrocinio
de los siguientes expositores: Big Dipper,
Bykom, Control24, Cygnus Electronics,
Dahua, Dialer, Drams Technology, DX
Control, Fiesa, HID, Identa, Intelektron,
Alarmas Marshall, Mircom, Monito-
reo.com, SoftGuard Tech, Starx Security,
TDS, Western Digital y ZKTeco, ademds
de la presencia de instituciones como
CASEL y CEMARA.

“En este contexto, el evento fue un
entorno propicio en el que todas las
empresas participes pudieron desarro-
llar nuevos negocios y marcar un es-
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cenario préspero para el futuro. Estamos
muy contentos con esta nueva edicion’,
dijo sobre el Security Day Gabriel Bruno,
Gerente de marketing de Big Dipper,
empresa promotora del evento.

CONFERENCIAS

En el espacio del Security Day del
Hilton se destinaron dos salas para
conferencias, donde se llevaron a cabo
20 charlas y capacitaciones a cargo de
conferencistas destacados sobre los te-
mas mas importantes de la agenda del
sector. Algunos de ellos fueron las solu-
cionesintegrales en seguridad, el control
de accesos, la video seguridad, las solu-
ciones verticales, el control de asistencia,
la tele asistencia, la videovigilancia con
drones, la porteria virtual, el automoni-
toreoy el reconocimiento facial.

En la Sala A del Salén Buen Ayre abrio
el cronograma de charlas Gonzalo Ber-
man, responsable de Soporte técnico
de DRAMSTechnology, quien hablé so-
bre plataformas de seguridad integrada
y la importancia de aprovechar al ma-
ximo las funciones de un sistema de
control de accesos. En tanto, el programa
de charlas de la Sala B lo inicié Juan
Alonso, Regional Sales Manager de HID
Global, quien se enfocé en como lograr
entornos seguros y movilidad en control
de accesos, basado en la tecnologia
mobile de la marca y la posibilidad de
gestionar un control de accesos a través
de un dispositivo movil.

Por su parte, Cristian Scatorchio, Re-
gional Sales Manager de ZKTeco Ar-
gentina, hablé de las soluciones verti-
cales y de cémo hacer un negocio mas
rentable a partir de los sistemas de
control de accesos. Ademas, destacod
laimportancia de proporcionar no solo
productos, sino soluciones efectivas
gue ayuden a las organizaciones a me-
jorar su administracion. Luego fue el
turno de. Lic. Daniel Banda, Fundador
y CEO de SoftGuard Technologies, quien
baso su exposicion en las nuevas formas
de ofrecer servicios de monitoreo con
una charla titulada“Comprar y vender
seguridad, jcon larazén o con laemo-
cion?”.

“Se paga solo” fue el titulo de la pre-
sentacion de Intelektron, a cargo del
Mag. Lic. David Walfisch, quien expuso
ante el auditorio casos reales de la apli-
cacion de Control de Tiempo y Asis-
tencia en organizaciones publicas y
privadas, la cual representa una opor-
tunidad de negocio para los integra-
dores, ya que implica una gran cantidad
de beneficios para el usuario.

Alejandro Luna, Gerente comercial
de Alarmas Marshall, present6“Marshall,
la gran tendencia del automonitoreo’,
mientras que, en la sala contigua, José
Maria Placeres, de Mircom se centré
en exponer como lograr una comuni-
cacion mas eficiente en edificios de al-
tura con sistemas de deteccion y noti-
ficacion de incendios.
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Néstor Gluj, Gerente de Proyectos en
FIESAS.R.L., hablé en la Sala B del Salon
Buen Ayre sobre las aplicaciones de vi-
deointeligente para distintos mercados
verticales. Por su parte, Luis De Rosa,
Ejecutivo de cuentas de DXControl,
presenté los nuevos negocios que
ofrece el fabricante basadas en las nue-
vas tecnologias de comunicacion de
evento via radio, de desarrollo local.

Nicolas Fontana, Jefe de Producto en
Big Dipper Security, presentd las solu-
ciones de reconocimiento facial para
casinos y bancos de la marca mientras
que, mas tarde y junto a Santiago
Lovera, de Cygnus Electronic, centraron
la presentacién en videoporteria digital,
particularmente en laimplementacién
de videovigilancia 4K.

Completando las charlas de Big Dipper,
Pablo Bertucelli, Project Manager, hablé
sobre las claves para un uso eficiente
de la tecnologia de drones aplicada a
la vigilancia perimetral. Se presenté la
familia de drones Enterprise de DJI, re-
presentada por el distribuidor, y se des-
tacaron las caracteristicas de los dife-
rentes modelos y cdmo pueden apro-
vecharse en el mercado de la seguridad
electrénica.

Otra de las charlas de la Sala A del
Salén Buen Ayre fue la de Enrique Casa-
nova, Technical Support Engineer de
Crow Electronic Engineering Ltd., marca
representada por Starx Security, quien
hablé sobre la nueva solucién en seguri-
dady teleasistencia de Crow, SHEPHERD.
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Diego Cacciolato, Gerente Comercial
de Bykom, hablé de estrategias de
ventas para centros de monitoreo. En
su exposicion, puso de manifiesto como
los servicios de valor agregado pueden
potenciar el crecimiento de una em-
presa.

Luego, Digifort, junto con su partner
Dialer Seguridad, presenté la evolucion
del video analitico con integracion de
inteligencia artificial mas alla de la se-
guridad, conferencia que estuvo a
cargo de Juan Pablo Moraes de Digifort
Argentina.

Gaspar Salord de Control24 presentd,
mas tarde, “El futuro no es lo que solia
ser’,charla en la que abordé las nuevas
tendencias en monitoreo, monitoreo
mayorista y automonitoreo: una pro-
puesta para cada tipo de emprendedor,
con el soporte de un partner que piensa
en todoy en todos.

Cerré el ciclo de charlas de la Sala A el
Ing. Damiéan Katz, de IDENTA, quien se
refirié a la porteria virtual, una innovacién
al alcance de empresas de seguridad
fisica y monitoreo. El Ing. Modesto Mi-
guez CPP, de Monitoreo.com, hizo lo
propio en la Sala B con su conferencia
“Seguridad 4.0”; alli dio sobre su vision
sobre el negocio del monitoreo de
alarmasy se refirié a la nueva regulacion
del protocolo de despacho del recurso
policial con el sistema e-911.

PRESENTACION DEL e-911

La conferencia mas relevante, por la
institucionalidad del tema, fue sin dudas
la presentacion del sistema e-911,una
nueva propuesta que busca transformar
el sistema de emergencias portefo.
Durante la charla, se explicd que todas
aquellas empresas de monitoreo de
alarmas de la Ciudad de Buenos Aires
(y también las que posean abonados
en la ciudad capital) estaran obligadas
a utilizar la nueva plataforma de alarmas,

denominada e-911. Esto representara
una reduccion de llamados al 911 tra-
dicional orientados a gestionar las “acu-
da” por parte de las mismas empresas
de monitoreo. La conferencia estuvo
compuesta por un panel integrado
por el Dr. Ignacio Cocca, Director Gral.
de Seguridad Privada del Gobierno
de la Ciudad de Buenos Aires; el Ing.
Daniel Cortés, Gerente Operativo de
Tecnologia y Control; Alberto Zabala,
Presidente de CEMARA; Ramon Oreste
Verén, Presidente de CAESI; Alejandro
Pallota, del Tribunal Arbitral y de Etica
de AESPCA; y Enrique Greenberg, Pre-
sidente de CASEL.

A lo largo de la charla, el Dr. Ignacio
Cocca detallé los lineamientos que las
empresas deberdn cumplir a partir de
la nueva normativa vigente, sancionada
por las autoridades de la Ciudad Au-
tébnoma de Buenos Aires. Ademas de
remarcar la sencillez del tramite para
las empresas de monitoreo, las instd a
todas a que regularicen su situacion
para evitar sanciones y clausuras. Por
su parte, el Ing. Daniel Cortés, Gerente
Técnicoy Control de la Direccién General
de Seguridad Privada, fue el encargado
de explicar los aspectos técnicos del
sistema y responder las consultas del
publico presente.

Al tomar la palabra, el Presidente de
CASEL, el Ing. Enrique Greenberg, ade-
mas de poner de manifiesto el éxito
obtenido en las pruebas del e-911, se
refirié al Proyecto de Ley Federal de
Seguridad Electrénica e indicé que mu-
chas de las propuestas hechas en ese
proyecto aparecen reflejadas en la Ley
5.688 de Seguridad Privada de la CABA.
Particularmente en lo referente a los
grados de seguridad, las normas técnicas
del IRAM, la capacitacion del personal
técnico en todas sus etapas, el registro
del personal habilitado y el centro Unico
de coordinacion y control. m
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A BAJO COSTO Y SIN INVERTIR EN DESARROLLO.
DE LA TECNOLOGIA NOS OCUPAMOS NOSOTROS.

EDIFICIOS, LOCALES, BARRIOS CERRADOS, FABRICAS, HOTELES, ESCUELAS

Proveemos la tecnologia, instala- Permitile a tus clientes bajar
mos los equipos, realizamos el sus costos mensuales donde
mantenimiento las 24hs, hoy se requiere la presencia de
brindamos el software y la una persona por 12 o 24hs.
capacitacion para que cual- Llave electronica y codigo QR
quier empresa de seguri- de configuracion remota.
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Nuestro sistema ademas permite generar acciones de forma remota:
Abrir puertas, portones y barreras, encender luces, motores
y cualquier tipo de dispositivo.
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- PRIORIDAD Desde 1990 innovando

primero su tranquilidad en seguridad

2 CONTROL VIA OPERADOR O TU TELEFONO

PORTERIA VIRTUAL

Unica tecnologia capaz de
impedir el acceso no deseado

Aumenta la seguridad en edificios, locales comerciales, depositos,
fabricas, integrando distintos sistemas de control de acceso en uno.
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Workshop Cybercom

Junto a Transition Networks y Furukawa

En una jornada con profesionales del sector, Cybercom presenté sus soluciones en switches, aptas

para el segmento de videovigilancia. Ademds, se habld de las novedades en fibra dptica, uno de los

métodos mds veloces y confiables para el transporte de datos.

E n La Maquinita Co., en Palermo,
Cybercom llevé a cabo un works-

hop en el que se presentaron las solu-
ciones de sus marcas distribuidas, como
Transition Networks y Furukawa. “Qui-
simos hacer una presentacion que in-
cluyera a una cantidad de clientes es-
pecificos de todo el pais, e invitarlos a
que conozcan las novedades de nues-
tras marcas socias y los adelantos de
lo que vendra en los préximos meses.
Mostrar nuestra oferta y escuchar las
necesidades de nuestros clientes son
motivaciones muy fuertes y estan muy
relacionadas con la filosofia de Cyber-
com, que desde hace mas de 30 afos
se caracteriza por la atencién perso-
nalizada’, explicé Adrian Di Santo, Fun-
dador y Director de la empresa
“Sabemos que existen diferencias
entre los operadores que trabajan en
los grandes centros urbanos y aquellos
que lo hacen en pequeias ciudades
delinterior del pais. Por eso, remarcamos
y tomamos como fundamento para
nuestra empresa propiciar el contacto
constante, personal. Es importante para
todos los operadores ser tenido en
cuenta; al participar de este tipo de
eventos, se pueden tener un intercam-
bios con otros operadores y sumar asi
nuevas experiencias. Esa es la idea cen-
tral de este tipo de eventos: el acerca-
miento que genera vinculos tanto co-
merciales como profesionales, pero
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fundamentalmente personales, que
son los que permanecen a lo largo del
tiempo’, amplié el directivo.

En cuanto a sus socios de negocios y
representados, Di Santo explico que se
adecuan a las necesidades tecnolégicas
de sus clientes, con un fuerte respaldo
de posventa.“Estamos muy cerca de la
tecnologia, y este es un momento de
quiebre en el uso y posibilidades que
ofrece la fibra dptica, por lo que los
cambios comenzaron a acelerase. Nues-
tra empresa, por sus raices tecnoldgicas,
no esta detras de un producto de venta
masiva, sino que se enfoca en productos
gue tengan un fuerte respaldo de la
marca que representamos. Lo funda-
mental es que el respaldo técnico sea
una prioridad en nuestras relaciones
comerciales. Esos componentes son los
gue afaden valor a un producto, y es
lo que nos permitié afrontar con éxito
y sobre una base sélida los cambios
tecnoldgicos y su aceleracién en los tl-
timos anos’, amplié Di Santo.

“Tener personal técnico especializado
en la empresa también contribuye a
presentar de manera acorde los pro-
ductos, respaldando con un soporte
adecuado de pre y posventa cada una
de nuestras operaciones’, concluyd.

TRANSITION NETWORKS
Una de las empresas que expuso sus
novedades en el evento organizado

por Cybercom fue Transition Networks,
que mostrd a través de sus represen-
tantes, Javier Ouret y Juan Pablo Bi-
zantino, los nuevos productos de la
compania.“Transition Networks se en-
cuentra en Argentina desde hace mas
de 30 anos, a través diferentes canales
de comercializacién. En la actualidad,
Cybercom es uno de los més impor-
tantes de este mercado y exclusivo
para Argentina’; senalé Ouret.

“La empresa se enfoca en los mercados
de seguridad, en la industria PoE e loT.
En lo relacionado con la seguridad, el
foco esta puesto en el sector de la vi-
deovigilancia, por eso tenemos un nu-
mero cada vez mayor de dispositivos
gue se integran con plataformas como
Milestone, ofreciendo la capacidad de
alimentar una cdmara de seguridad
desde nuestros switches, cualquier sea
su consumo’; explicé Bizantino.

“Laidea central es disminuir la cantidad
de dispositivos activos entre la cdmara
y el centro de monitoreo, lo cual ga-
rantiza el menor nimero de puntos
defalla en unared. En cuanto al contexto
internacional, laempresa acaba de ga-
nar un proyecto muy importante para
la ciudad de Nueva York, Estados Unidos,
para el tendido de toda la red de datos
que transportara la informacion del
sistema de camaras. Esto habla de la
importancia que tiene Transition como
empresa y de la confiabilidad de sus
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productos’; amplié Juan Pablo Bizantino.
“La empresa tiene como principal cliente
al gobierno de los Estados Unidos. Esto
hace que muchos de sus desarrollos
estén orientados al uso civil, pero de
altas prestaciones, lo cual los hace aptos
para ser utilizados en cualquier dmbito’,
subray6 Javier Ouret.

“Entre nuestros nuevos productos,
mostramos el switch orientado a solu-
ciones de acceso a internet inaldmbrico
urbano para exteriores, videovigilancia
y futuras aplicaciones loT’, detallaron
los directivos sobre la presentacién. Se
trata de un switch Industrial con puertos
PoE++ de hasta 90W por puerto, con-
figurables por software. Estos switches
contienen un DMS (Device Mangagment
System) que permite monitoreo de tra-
fico, configuracién remota de cada
puerto, geolocalizacién de dispositivos
IP de la red en Google Maps o plano
de planta, dibujo de topologia auto-
matica con informacion de la red, ca-
lendario gestionable, deteccion y reseteo
automadtico de congelamiento de ima-
gen en cdmaras, y mucho mas. “Es un
dispositivo ensamblado dentro un ga-
binete IP67, lo cual o hace apto para
intemperie, agua, polvo y rayos UV",
describié Ouret.

Estos dispositivos disponen también

de tecnologia NFCy Bluetooth, lo que
permite operar el switch desde cual-
quier dispositivo movil, de manera agil
y rapida, y sin la necesidad de acceder
fisicamente a él.

NUEVAS SOLUCIONES

FURUKAWA EZ! STAR

Pablo Molina, Ingeniero de Furukawa,
fue el encargado de la presentacion
de dicha empresa. En su charla, ademas
de ofrecer una breve resefia del fabri-
cante, que lleva 130 afos en el mer-
cado de la conectividad y el transporte
de datos, dio un panorama actual del
mercado y puso énfasis en el nivel de
inversion del sector, fundamental-
mente por parte de los pequefios
operadores del mercado. “El 5 % de
los jugadores del mercado de los ca-
bleoperadores, precisamente los mas
pequeios, fueron quienes hicieron el
mayor esfuerzo econémico en rein-
versiéon de fibra dptica: esta porcion
del mercado representa el 9 % de la
facturacion total del segmento, lo cual
habla claramente del esfuerzo que
hacen estas empresas por competir
con los mas grandes’, destacé el di-
rectivo.

Luego de presentar un panorama de
la actualidad del mercado y las inver-

siones, Molina se enfoco en la nueva
solucion de Furukawa: EZ! Star. “Se
trata de una solucién cuya inversion
es bajo demanda, por lo cual no es
necesario un capital inicial muy grande
para implementarla. Ofrece, ademas,
facilidad de instalacion, velocidad de
activacion y flexibilidad para expandir
la red de fibra 6ptica’, explico.

“Con esto, le proponemos al profe-
sional que invierta en proyectos que
quiza auin no requieran de una conexion
defibra 6ptica, pero que sila requeriran
en el futuro”. Como ejemplo, citd un
proyecto de urbanizacion: “Sabemos
que ahi, en alguin momento, vendra a
vivir gente, que requerirad de una co-
nexion de internet. Lo que propone
nuestra nueva solucién es invertir hoy
para dejar una instalacion lista a ser
conectada: costos de hoy, pero renta-
bilidad futura’, grafico.

Las soluciones EZ! Star y MDU! Click
para redes de fibra a usuarios son ins-
talaciones plug and play pre-conectori-
zadas, seguras y que no requieren ca-
pacitacion para su instalacién. No se
necesita fusionadora, ni ninguin tipo de
herramienta especial para su despliegue,
y respetan el estdndar IP68 (mdxima
estanqueidad aprueba de agua -in-
mersién—-, polvo y rayos UV). m
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ExpoCEMERA 2019

Muestra ferial y congreso de la industria de proteccion contra incendios

El predio de Costa Salguero fue el escenario de la muestra que retine a los principales actores de la industria

contra el fuego. Ademds, se llevé a cabo el 1¥ Congreso Internacional de la especialidad, con la presencia

de importantes oradores.

E n el Pabellén 6 del Centro Costa Sal-
guerodela Ciudad de Buenos Aires,
Argentina, se llevé a cabo, los dias miércoles
6y jueves 7 de noviembre, ExpoCEMERA
2019, el encuentro patrocinado por la
Cadmara Argentina de Proteccién Contra
Incendios (CEMERA). Alli, ademas de la
exposicion de productos y sistemas, se
llevaron a cabo el 1* Congreso Interna-
cional de Proteccién Contra Incendios y
la 3" Exposicion Internacional de la espe-
cialidad, que este ano se trasladé a un
predio con la envergadura, accesibilidad
y comodidades que toda exposicion pro-
fesional de calidad merece.

Revista Negocios de Seguridad estuvo
presente en la expo, promoviendo la
labor institucional y participando acti-
vamente en su rol de medio lider de
sector, apoyando ademds a las empresas
expositoras, entre las que se encontra-
ban Centry, Fire Protection System (FPS)
y Mircom.

LA EXPO

ExpoCEMERA 2019 reunié en un Unico
espacio a todos los proveedores del
segmento, entre los que se incluyen
los rubros de matafuegos, instalaciones
fijas, indumentaria y accesorios igni-
fugos, servicios profesionales de pro-
teccion y todos los productos asociados
con la prevencion, cuidado y extincion
de incendios. Ademas, los visitantes
pudieron vivir la experiencia de mani-
pular un matafuegos y aprender a usar-
lo, se dictaron cursos de RCP, hubo un
espacio para la presentacién de nuevos
productos y servicios, y se realizaron
sorteos con importantes premios, todo
lo cual confirmé a ExpoCEMERA como
el principal encuentro de negocios del
sector.

CONGRESO
Paralelamente a la exposicion, se rea-
liz6 el 1* Congreso Internacional, que

reunié en un mismo escenario a los
principales referentes de la Proteccién
Contra Incendios (PCI). Dichos referentes
ofrecieron una rica variedad de capa-
citaciones sobre las Ultimas tendencias
del sector, que incluyé conferencias
con lineamientos y normativas nacio-
nales e internacionales, introduccion
a las normas de la National Fire Pro-
tection Association (NFPA), normas del
Instituto Argentino de Normalizacién
y Certificacion (IRAM) y hasta una mesa
redonda, dictada por la Agencia Gu-
bernamental de Control, sobre el nuevo
Codigo de Edificacion de la Ciudad de
Buenos Aires.

El congreso, del que participaron des-
tacados oradores del sector, se llevé a
cabo en dos jornadas: el miércoles 6,
entrelas 10y las 17,y el jueves 7,de 10
a 14. Luego de las conferencias, los
asistentes recibieron sus certificados
de asistencia. m
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Mujeres Lideres en Sequridad

Jornada organizada por CAPSI y la UCA

El rol de la mujer en la sociedad es cada vez mds preponderante y la industria de la seguridad no es ajena

a esos cambios. Mujeres lideres en diferentes segmentos del sector compartieron sus experiencias en una

jornada enriquecedora para todos los asistentes.

L a Escuela de Politica y Gobierno

de la Facultad de Ciencias Sociales
de la Universidad Catdlica Argentina
(UCA) y la Cdmara Argentina de Profe-
sionales en Seguridad Integrada (CAPSI)
fueron los organizadores de la Jornada
“Muijeres Lideres en Seguridad’, llevada
acabo en el Salén San Martin de la Le-
gislatura de la Ciudad de Buenos Aires.
En el escenario donde se realizé la jor-
nada, las expositoras contaron sus ex-
periencias y aprendizajes en los dmbitos
en los que trabajany en los que se han
formado en seguridad.

“Se trat6 de un evento en el que las
principales referentes del mundo de
la seguridad compartieron sus expe-
riencias, partiendo de que ser mujer
en esta industria es un reto y no una li-
mitacién. En un sector en el que pre-
dominan los hombres, hay empresas
que entienden que la diversidad de
género las hace mds competitivas y
cada vez son mas las mujeres que ocu-
pan lugares de liderazgo en la industria
de la seguridad” manifestaron desde
la organizacion de la jornada.“La prin-
cipal motivacién en la organizacion de
este tipo de jornadas es la de compartir
experiencias y conocimientos de ex-
pertas en seguridad para ayudar a las
nuevas generaciones a superar los es-
tereotipos y lograr una industria en la
que se busque la excelencia de los
profesionales, entendiendo las cuali-
dades Unicas de cada lider, mas alla
del género’, ampliaron.
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Entre las disertantes estuvieron Claudia
Martinez, especialista en seguridad pa-
trimonial de Pampa Energia; Carolina
Barone, especialista en politica de gé-
neroy lucha contra la trata del Ministerio
de Seguridad; Carina Solmirano, Co-
ordinadora de las carreras de Fuerzas
Policiales en el Ministerio de Seguridad;
Sofia Poehls, especialista en analisis de
riesgo y Directora de Leza, Escrifa y
Asociados; y Lourdes Puente, especia-
lista en temas de defensa, inteligencia
y seguridad internacional y actual Di-
rectora de la Escuela de Politica y Go-
bierno de la UCA. La moderaciéon de la
jornada estuvo a cargo de Mariano
Gonzalez Lacroix, Director del sitio
Zona Militar.

En su exposicion, Lourdes Puente
contd sobre la experiencia de haber
trabajado en la Armada Argentina y
en la conduccion de la Direcciéon Na-
cional de Inteligencia Estratégica Militar.

Luego, destacé la importancia de, en
lugar de competir con los activos de
otros, poner en valor las capacidades
de cada una de las mujeres integrantes
de las distintas fuerzas y carteras de
seguridad; ser auténticas y confiar en
las capacidades que cada una tiene. A
partir de estos conceptos, rescaté el
valor del trabajo en equipo y sostuvo
la necesidad de visibilizarse y no re-
nunciar a lo que cada una es, para
poder asi ocupar cada vez mas espacios
a partir de las capacidades especificas
de cada una.

Alolargo delajornada, hubo también
palabras de los organizadores. Entre
ellos, del Vicepresidente de CAPSI,
Pablo Correnti; el Secretario Nacional
de CAPSI, Edgardo Glavinich; el Coor-
dinador CAPSI en la Ciudad de Buenos
Aires, Gustavo Merani; y la Subjefa de
la Policia Federal Argentina, Mabel
Franco.m
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Paneles de control Serie B

- Sistemas flexibles adaptables auna gran
variedad de instalaciones

-Hasta 96 puntos combinados cableados o inaldmb.
+Hasta é zonas con control perimetral y de interior
« Puerto Ethernet incorporado

Access Easy Controller

- & lectoras (expansible a 32)

- Hasta 20.480 usuarios de tarjetas y 100.000 transacciones

- B zonas de alarma y registros de asistencia

- Control de intrusidn con hasta 64 puntos de entrada y control
- Alertas por correo electrénico o SMS

-Integracion de CCTV

Building Integration Systems - BIS
-Integracion de sistemas de Bosch y de terceros mediante
interfaces abiertas y SOK
- Uso intuitivo mediante mapas interactivos y planes de accion en HTMLS
- Control de accesos totalmente integrado
- Registro de eventos completo
- Sistema escalable

) BOSCH

Panel de control Serie GV4

- Controlintegrado de acceso. incendios e intrusion
- Comunicacion basada en IP Conettix

-Hasta 32 zonas programables

- 246 puntos cableados. direccionables o inaldmb.

- Actualizacién opcional por firmware

Unicos con

3 ANOS DE GARANTIA

PIR antimascotas

CCTV

DIVAR IP 5000

.II\"*'.'II 7 AT Il
P1 WP12G - Gestion y grabacion integral de video de

-Alcance 12x12m - Antimascotas hasta 42 canales

v,:ntlm;:[s]c;tas hasta 45 kg - Grabacién de video IP con almacenamiento de

astaZlkg hasta 48 Tb (4x12Tb) preinstalada
- - Gestion avanzada de alarmas y usuarios
PIR Largo alcance

W18G PR Serie 3000i

.Cobertura 18x25 m ré'-j FIe _ - Alcance de hasta 30 m. S
e i

dpticatrifocal ' i -1080p/-H.265

- Antimasking

DS9370 N Serie DINION IP 4000 —
- Cobertura de 360° /’-—x 0D850 +Alcance IR de hasta 60 m. - 1 ’/
(21m) A > -Detector TriTech 3 -IP67

- Optica totalmente b para exterior -1080P /30 fps

regulable - - Cobertura15x15m . Alimentacién PoE

Salguero 1729 PBB - C. A.B.A.
(5411) 3535-1075 /76
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LA MEJOR RELACIAN

PRECIO - CALIDAD

INCENDIO

FPA-1000

Central analdgica

-Hasta 508 puntos o dos circuitos
direccionables analdgicos.

- Conector Ethernet integrado

-Dos NAC integrados y DACT PSTN de dos lineas
- Compatible con detectores multicriterio

de laserie 440

-Monitoreo por Contact |10

FPD-7024

Convencional direccionable

- Cuatro zonas de iniciacion (expandibles a 8)
- Hasta 20 detectores de humo de dos cables
por zona

-Programable por teclados numéricos o
software remoto

- Dos circuitos de notificacién (NAC) integrados
- Monitoreo por Contact |1D

CAPACITACIGN y CERTIFICACION () BOSCH

Deteccion por aspiracion

-SC-320
Detectores de aspiracion
de humos convencionales
- Altainmunidad contra falsas alarmas
- Sistema de control de flujo de aire que detecta
obstrucciones y fugas
- Diagndstico sencillo
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B Empresas

“Seria lindo que las empresas

trasciendan a las personas”

Céndor Group cumple 18 anos

Fundada en 2001, Céndor Group celebra su permanencia en el mercado gracias a valores irrenunciables.

Eduardo Garrote habla, en esta nota, sobre esos pilares y propone un recorrido por su historia a través del

agradecimiento a quienes los acompanaron a lo largo del camino.
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E | titulo que lleva esta nota es el
mismo de la que fue publicada en

la Revisa Negocios de Seguridad hace
14 afos, cuando recién llevabamos
cuatro afnos de viday comenzdbamos a
consolidarnos en el mercado de la dis-
tribucion de sistemas de seguridad. Mi
hijo, entonces, tenia solo seis meses.

Cuando miro hacia atras, no puedo
dejar de sentir orgullo por no haber trai-
cionado nunca los principios que esta-
bleci al crear la empresa Condor Group,
pese a los muchos cambios y crisis su-
peradas. Algunos de los obstaculos se
dieron por errores propios, pero otros
fueron a causa del poco valor que le
da la dirigencia politica a las PyMEs,
motor de cualquier economia saludable.
El egoismo de las personas solo lleva a
la destruccién de la sociedad, y para
construir un mundo mejor, hay que
ser mejor uno.

Quiero agradecer a todos los que for-
maron y forman parte de Condor Group
e hicieron crecer la empresa con su
labor diaria y colaborando con ella en
estos 18 anos. A mi hermano Carlos,
mi sostén y consejero, el que me decia
lo que yo no siempre queria oir y fallecié
victima de esa enfermedad tan dolorosa
que es el cancer. A Eduardo Vazquez,
Christian Perna y Walter Sdnchez, inte-
grantes en distintas épocas de nuestro
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personal. A mis sobrinos, Pablo Deriso
y Lucas Garrote, a Fernando y Valeria
Kowalewsky y a Hernan Ureta, hoy a
cargo del Departamento técnico.

También quiero agradecer a quienes
confiaron en que este proyecto pudiera
realizarse y volar tan alto como un
céndor: los que formaron y forman
parte de Bosch Argentina: Alberto Mat-
tenet, Pablo Ebbro, Ariel Ferreras, Os-
valdo Tribuzzio y Nicolas Vazquez, entre
tantos otros. Junto con ellos logramos,
con honestidad y trabajo, posicionar
la marca Bosch como sinénimo de una
de las mejores relaciones costo-bene-
ficio en los rubros que componen la
seguridad electrénica: intrusién, de-
teccién de incendios, videovigilancia,
integracion de sistemas, control de ac-
cesos, audioevacuaciéon y megafonia.

Bosch siempre tuvo a disposicion su
showroom para mostrar el funciona-
miento de sus productos a toda em-
presa que quisiera acercar a sus clientes
y a declarar su proyecto, modo que
entendemos adecuado para protegerlo.
Asimismo, se le ofrece un excelente
descuento a quien hizo el esfuerzo de
armarlo.

También quiero agradecer a muchas
empresas que desde Brasil, Paraguay,

Italia, Espafa e Israel acompanaron
nuestro proyecto en Argentina, otor-
gandonos la distribucion de sus pro-
ductos. Entre ellas, Efaisa, en extincion
deincendios e integracién de sistemas;
Wolpac, en control de accesos; y Tec-
noalarm, en sistemas de intrusion.

Nuestra principal caracteristica es la
calidad de los productos que distri-
buimos, asi como el foco que ponemos
en la consultoria para proyectos de se-
guridad y licitaciones. Apoyamos a
nuestros clientes a través de la garantia
de nuestros productos, y también les
ofrecemos capacitaciones y certifica-
ciones de las distintas lineas que com-
ponen nuestro porfolio, muchas de
ellas gratuitas y en nuestras propias
instalaciones.

Tenemos como valor fundamental el
respeto al gremio, apoyados en la po-
litica de ventas de Bosch, cuyos pro-
ductos no se encuentran en las redes
masivas de comercializacion, lo cual a
veces provoca que los instaladores y
las empresas sean usadas como mano
de obra en lugar de ser apreciados co-
mo los profesionales que son.

Desde hace 18 aios, en Céndor Group
tenemos una misma conducta: calidad
y no cantidad, en todo sentido. m
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B Empresas

Big Dipper

Entrevista a Pablo Bertucelli, Gerente de producto

En el marco del Security Day, se llevé a cabo la presentacion de la linea de drones profesionales Enterprise de

DJI, marca representada en exclusividad por Big Dipper en Argentina. Pablo Bertucelli detalld las caracteristicas

de estos dispositivos y el valor que tienen para un proyecto de seguridad.
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A partir de un acuerdo suscripto

con la casa matriz de DJI, el dis-
tribuidor Big Dipper comercializa en
Argentina la linea Enterprise del mayor
fabricante de drones del mundo. Los
vehiculos DJI de esta serie incluyen
modelos con un gran nivel de presta-
ciones, por ejemplo la posibilidad de
contar con cdmaras térmicas, utilizadas
para la busqueday rescate de personas,
para complementar la vigilancia peri-
metral y como apoyo a personal tactico
desplegado en tierra; el sistema de po-
sicionamiento D-RTK, que permite el
vuelo en zonas de espacio limitado y
donde no hay recepciéon de GPS; y la
integraciéon con bunkers o centros de
monitoreo remoto.

“Cuando incorporamos a nuestros
productos la linea de drones profesio-
nales de DJI, lo hicimos pensando en
ofrecer al segmento de la seguridad
electrénica una herramienta capaz de
cubrir necesidades de videovigilancia
que, hasta el momento, no estaban
cubiertas por otros jugadores del mer-
cado’, analizé Pablo Bertucelli, Gerente
de producto de Big Dipper.“Una de las
aplicaciones mas comunes para este
tipo de drones es, por ejemplo, el com-
plemento en la vigilancia perimetral,
ya que, gracias a sus caracteristicas téc-
nicas y su rendimiento en vuelo, pueden
ofrecer un apoyo ideal para recorrer
zonas que podrian resultar inaccesibles
para otros tipos de vehiculos e incluso
para un vigilador que se traslada a pie,
como puede suceder, en un country o
una fabrica”, detallo.
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Una de las principales caracteristicas
de la serie Enterprise de DJl es la capa-
cidad de incorporar una cdmara térmica.
“Si utilizamos el dron para hacer una
recorrida programada para completar
la tarea del vigilador o de los vehiculos
de vigilancia, podremos tener una
vision mas amplia del lugar de la que
podria tener una persona desde el
suelo. Incluso, por sus caracteristicas,
se puede hacer una vigilancia mas dis-
creta y/o nocturna’, explicé Bertucelli.
“Como son dispositivos muy silenciosos,
y por su capacidad de incorporar una
camara térmica, pueden recorrer un
perimetro durante la noche sin ser de-
tectados y captar cualquier anomalia
en el terreno, alin en completa oscuri-
dad’, agregé el directivo.

A través de la distribucién de DJI, Big
Dipper ofrece a sus clientes la integra-
cién de estos productos con soluciones
ya conocidas y probadas en rubros co-
mo el de la videovigilancia. También
las fuerzas de seguridad publica pueden
utilizar este tipo de dispositivos. “Son
utiles para hacer un relevamiento ante
un allanamiento considerado peligroso,
ya que se pueden ver detalles del lugar,
si hay personas, cuantas son, si estan
armadas, etc. Con esa informacion, se
puede actuar de manera mas eficiente,
minimizando el riesgo para las perso-
nas’, describio Bertucelli.

“Desde Big Dipper proponemos una
integracion total entre la videovigilancia
fija y la movil. Gracias a la salida de
video del dron, este se puede trans-
formar en una grabadora de video.
Entonces, lo mismo que esta viendo el
operador de monitoreo en una pantalla
también se puede transmitir directa-
mente a un bunker de seguridad. Gra-
cias a esto, se dispone de informacion
adicional para ampliar o modificar el
recorrido del aparato en funcién de la
ocurrencia de un evento o, simple-
mente, redireccionarlo para volver a
controlar un sector del terreno que se
haya pasado por alto”explicé el directivo
del distribuidor.“Esto podemos lograrlo
aprovechando los equipos portables
de Dahua —pensados para vehiculos—
que vienen con una conexion 4G para
reportar de manera remota’, amplio.

“Laidea de Big Dipper no es solo vender
un dron a buen precio, sino que propo-
nemos, a partir de la tecnologia de
DJI, la posibilidad de contar con un
dispositivo accesible para un proyecto
de videovigilancia perimetral que ofrez-
ca funciones distintivas, como la inte-
graciéon con un centro de monitoreo,
la transmision de imagenes en directo
y que hasta pueda ser utilizado como
guia en una evacuacion, por citar solo
algunas de sus aplicaciones’, concluyé
Pablo Bertucelli. m
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B Empresas

Digifort

Entrevista a Juan Pablo Moraes, Gerente de producto

Digifort sigue proponiendo mejoras en su software de andlisis de video, logrando funciones que van mds

alld de la seguridad patrimonial. Asi, la deteccion de objetos por formas y colores es su nuevo atributo, que

contribuye a mejorar un sistema de seguridad industrial y propone alternativas para el mercado.
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D igifort sigue perfeccionando sus

mddulos de reconocimiento pa-
ra complementar su solucién de segu-
ridad, que incluye administracion y
analiticas de video, reconocimiento de
patentes, Video Synopsis, integracion
POS y monitoreo de alarmas. En el
marco del Security Day, la empresa
presentd la nueva mejora de este mo-
dulo: el reconocimiento de objetos por
formas y colores.

“Creemos que el andlisis de video ya
trasciende la seguridad patrimonial,
por lo que nos enfocamos en otras va-
riantes. Nuestro nuevo moédulo basado
en inteligencia artificial, por ejemplo,
permite hacer un analisis completo de
la imagen, cuadro por cuadro, con la
capacidad de detectar objetos direc-
tamente por su forma, sin la necesidad
de comprobar si hay movimiento o
no’, explicd Juan Pablo Moraes, Gerente
de producto en Digifort en Argentina.

“Aunque sea unaimagen estatica, po-
demos detectar un objeto determinado
tanto por su forma como por su color.
Por ejemplo, en una playa de estacio-
namiento podemos ver en tiempo real
cuantos vehiculos hay en un momento
determinado, lo cual abre nuevas po-
sibilidades ya que nos podemos enfocar
en la deteccion de objetos especificos
para ciertas industrias 0o mercados’,am-
plié.“En una obra en construccion, por
ejemplo, podemos discriminar qué em-
pleados tienen puesta laindumentaria
de seguridad correspondiente y cuales
no y, en base a eso, tomar acciones
para corregir o prevenir accidentes’,
detallé Moraes.
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Hoy en dia, las cdmaras de videovigi-
lancia no estan completamente enfo-
cadas en funciones de seguridad pa-
trimonial, sino que comenzaron a ser
utilizadas para el control de procesos,
seguridad e higiene y marketing, por
citar algunas éreas. Por lo tanto, la ca-
pacidad de analizar y darle una mayor
utilidad a un video o unaimagen cobra
relevancia. “Estos nuevos algoritmos
pueden ser aplicados, por ejemplo, en
la industria para la deteccién de mas-
caras o barbijos, gafas o cualquier otro
elemento indispensable en la seguridad
industrial. También podemos reconocer
distintos tipos de armas de fuego o ar-
mas blancas, ademas de elementos
mas comunes como celulares’, explicd
Moraes. “A través de esa informacion,
que se puede monitorear en tiempo
real, se suma la posibilidad de gestionar
alertas para que sea el propio sistema
el que detecte la anomalia (un obrero
sin casco, por ejemplo) y, en funcién
de eso, envie un aviso para realizar una
accion puntual (notificacion al usuario
o responsable del area) que permita
prevenir un accidente’, amplio.

A las ventajas de poder identificar un
objeto por su forma se suma, también,
una mejora en la identificacién de per-
sonas: “Gracias a las mejoras introdu-
cidas por los ingenieros de Digifort,
podemos realizar el conteo de las per-

sonas que se encuentran en un lugar.
Hasta el momento esto no era posible,
ya que la mayoria de los softwares de
andlisis de video solo ven una serie de
pixeles que se mueven en masa, con
lo cual no pueden determinar de ma-
nera efectiva la cantidad de personas
en una fila, un estadio o una marcha’,
senalé el representante de la marca.
“A partir de la mejora en nuestra anali-
tica, en base a la identificacion de for-
mas, podemos reconocer e identificar
a cada una de las personas dentro de
una imagen de video".

En cuanto al posicionamiento de la
marca en nuevos nichos de mercado,
Moraes explicé: “apuntamos a salir de
la seguridad patrimonial para utilizar
herramientas como esta en otros tipos
de mercados. Asimismo, buscamos
que cualquiera de nuestros clientes
pueda aprovechar su inversiéon y le
pueda dar distintos usos a su sistema
de seguridad segun sus necesidades”.

“Detectamos una necesidad puntual
del sector industrial para el control
efectivo de operaciones y seguridad:
requieren herramientas que van mas
alla de la deteccién de un simple cruce
delinea o el ingreso a un lugar no per-
mitido. Necesitan sistemas mas avan-
zados para determinar factores de ries-
go y cuidar la seguridad de quienes
estan en el lugar’, explicé Moraes. m
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B Empresas

Nueva tecnologia Crow

Starx Security present las novedades del fabricante en el Security Day

Como muchas de las empresas participantes, Starx presentd en el evento de seguridad lo nuevo de Crow, el

sistema de alarmas inaldmbrico SHEPHERD. Hablamos sobre sus prestaciones con Enrique Casanova, Soporte

técnico para Latinoamérica del fabricante.

e (54 11) 5091-6500
0 info@starx.com.ar

www.starx.com.ar
@ /starx_security

S in dudas, cada evento o feria de

seguridad es aprovechado al ma-
ximo por los fabricantes para presentar
la Ultima tecnologia o los nuevos servicios
disponibles para el sector. Crow Enge-
neering no fue la excepcién y, en el
stand de su distribuidor exclusivo para
Argentina, Starx Security, mostré el
panel de alarmas SHEPHERD. Se trata
de un panel con funciones de seguridad
de nueva generacion, que ofrece los
mas altos estdndares de confiabilidad
en la transmisién de datos a través de
sus multiples vias de comunicacion en-
criptadas y su paquete de servicios
avanzados en la nube. Adicionalmente,
SHEPHERD cumple con los nuevos re-
quisitos que plantean los usuarios finales:
la comodidad y sencillez de manejo a
través de interfaces intuitivas y la posi-
bilidad de controlar distintos dispositivos
del hogar, como luces, riego o apertura
y cierre de persianas.

“SHEPHERD nace de una necesidad
creciente de los usuarios, quienes exigen
que los fabricantes den nuevas res-
puestas y soluciones a sus requisitos
de confort. Desde luego que Crow no
ingresa a este mercado dejando de lado
la demanda de proteccion sino que in-
corpora a su linea de productos un
nuevo concepto en paneles de alarmas
que ahora incorpora también el manejo
de otros dispositivos del hogar’, explicd
Enrique Casanova, Soporte técnico del
fabricante para Latinoamérica.“Creemos
que con SHEPHERD atacamos un seg-
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mento que tiene que ver con el bienestar
de las personas, con su salud, con su
hogary su medio de trabajo. Allijuegan
un papel fundamental distintos acce-
sorios que pueden mejorar la calidad
de vida del usuario final’, ampli6 el es-
pecialista.

“El bienestar de la persona tiene que
ver con su entorno, por lo que, ademas
de saber si un intruso ingresé a su
hogar a través de una alarma o de una
camara, que tiene relacion con la se-
guridad, esa persona tiene necesidades
adicionales. Por eso es que disefiamos
accesorios como monitoreadores de
audio, capaces de comunicarse con
audio bidireccional con un determinado
numero de teléfono. ;Para qué sirve
esto? Basicamente para poder saber
el estado de las personas que estan
en el hogar, como nifos o adultos ma-
yores, que a veces presentan algun
tipo de problema de salud y requieren
de una atencion constante’, detalld
Casanova. “A través de un botén, por
ejemplo, esa persona podra también
solicitar ayuda médica en caso de que
sea necesario. Esto puede lograrse tam-
bién a través de un control remoto,
que establece esa comunicacién bidi-
reccional para pedir ayuda”

Con la posibilidad de incorporar hasta
64 zonas inaldmbricas, estos paneles

Enrique Casanova

también ofrecen otras funciones de
monitoreo que hacen a la calidad de
vida, como el monitoreo del agua que
se consume, si hay luces encendidas
de manera innecesaria, el estado de
las persianas (abierto o cerrado) o la
temperatura de un ambiente.”Los dis-
tintos accesorios disefiados por Crow
pueden medir distintas variables del
hogar. Asi, por ejemplo, el usuario
puede controlar la cantidad y calidad
del agua que se consume en su casa o
controlar el consumo innecesario de
energia. A través de este sistema, el
usuario puede acceder también a es-
tadisticas, por periodos configurables,
sobre lo que sucede en su hogar’, ex-
plicé Casanova.“Respondiendo también
a las necesidades de inmediatez de
esa informacion, SHEPHERD envia esos
reportes a cualquier dispositivo movil
configurado previamente, con lo cual
no es necesario estar fisicamente en el
lugar para tomar alguna accién co-
rrectiva o preventiva’, amplié.

Desde el punto de vista tecnoldgico,
SHEPHERD funciona perfectamente
con dispositivos de otras series de
Crow previamente instalados. Asimismo,
también es compatible con dispositivos
de terceras marcas que cumplan con
el protocolo de seguridad en la comu-
nicacion.m
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Control de acceso en base a web
para instalaciones pequeinas y medianas
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ACW2-XN
Es un sistema modular, que simplemente va escalando sin problemas segun va creciendo su negocio.

El sistema en su version basica, posee capacidad para dos puertas, con un software intuitivo
incorporado (WebServer) que a través de un navegador Web, podra configurar el sistema de control
de acceso y ponerlo en funcionamiento en cuestion de minutos.

Esto conlleva como resultado un costo significativamente mas bajo de propiedad y una interrupcion
minima para su negocio.

UNA TARJETA, MILES DE APLICACIONES.
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TODAS LAS SOLUCIONES PARA EL CONTROL DE ACCESO Y EL ACCESO LOGICO
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CONTROL DE ACCESO -IP UHF LARGO ALCANCE OMNIKEY
CONTROL DE ACCESOS 3 APOLLO
Sistema de gestion integral ¢ intelligent security solutions

Soluciones Integrales APOLLO
Hardware y Software Integrados de ultima
generacion

Disponibles en VAR's Certificados BCG-APOLLO

Ny, BUILDING CONSULTING GROUP S.A. www.bcggroup.com.ar
SOLUCIONES EN SEGURIDAD info@bcggroup.com.ar
Tel.: (011) 4571-0150 // 8560
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Actualidad de la industria de |la

seguridad electronica

Un trabajo de CASEL y la Universidad Catodlica Argentina

Conocer donde estd parada una industria es fundamental para proyectar su crecimiento, apuntalar sus

debilidades y potenciar sus virtudes. CASEL presentd su informe de mercado, realizado en 2018 sobre

una base de 195 empresas, con los principales indicadores de la actividad.

O cho anos pasaron desde que la
Camara Argentina de Seguridad
Electrénica (CASEL) pudiera recabar
datos fidedignos de la actividad; los
ultimos datos conocidos son de 2011.
Ese afo se presentd un estudio de
mercado de la seguridad electrénica
que arrojaba datos concretos acerca
de larealidad del sector, luego de esti-
maciones hechas al respecto en 2001.
Es decir, diez afos antes.

Ese estudio de hace casi una década
arrojaba algunos datos alentadores
para laindustria, como un crecimiento
proyectado de corto plazo en el orden
del 25 % promedio, indice que luego
se vio afectado por las restricciones a
la importacién, la aplicacion de las li-
cencias no automdticas y una caida
general de los indicadores econdmicos
en el plano nacional. Si bien esa pro-
yeccién fue afectada por la realidad
socioecondmica argentina de la Ultima
década, eso no impidié que el creci-
miento se produjera, aungque en menor
medida, arrojando un promedio anual
del 10,8 %. Asi, por ejemplo, de los 488
millones de délares vendidos por la
industria en 2011, tanto en productos
como en servicios, se pasd a una fac-
turacién cercana a los 965 millones de
ddlares: es decir, en ocho anos, el monto
facturado llegd a ser casi el doble.

INFORME 2019

Un informe de mercado, cualquiera
sea la actividad de la que se trate, cons-
tituye una herramienta importante
para las empresas del sector, las auto-
ridades tanto publicas como privadas
y las representaciones extranjeras. No
solo contiene informacion relevante
sobre la situacion de la industria, ubi-
cando de manera concreta el estado
de la oferta y la demanda, sino que
también ofrece proyecciones sobre su
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crecimiento y otras posibilidades de
cara al futuro.

Sobre esta base se realiz, de manera
conjunta entre CASEL y la Universidad
Catdlica Argentina, un nuevo estudio
del mercado argentino de la seguridad
electrénica, que fue presentado en oc-
tubre. Teniendo en cuenta el ultimo
informe realizado, hay indicadores que
se sostuvieron en el tiempo mientras
gue se notaron algunos cambios en el
mercado que podrian constituirse en
un signo positivo de crecimiento y
oportunidades.

Asimismo, en el andlisis se ponderan
fortalezas y debilidades de la industria
que, llamativamente, se mantienen des-
de 2011 (por ejemplo, lafalta de acceso
al crédito y la incertidumbre macro-
econdmica). También aparecen nuevas
necesidades, como la de una legislacion
clara para la actividad, y parece quedar
superada una etapa clave cuanto se
habla de tecnologia: la posibilidad de
contar con mano de obra calificada, ac-
tualmente mas asequible.

A continuacion, analizamos punto
por punto el informe ejecutivo pre-

& casel
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sentado por CASEL, con sus principales
variables y conclusiones.

COMPOSICION DEL MERCADO

Segun el total de compafiias relevadas
para la composicion del informe (195.
NdR: ver Eventos, Presentacion del estudio
de mercado, pdg. 26 de esta edicion), el
86 % de las empresas que opera en el
sector son consideradas “pequefias”
mientras que el 7 % son “medianas
tramo 1”(hasta 165 empleados, segun
categorizacion de AFIP); el 1 % se en-
cuadra como”“mediana tramo 2" (hasta
535 empleados) y el 6 % se caracteriza
como “grande”.

En cuanto a la discriminacién por ac-
tividad, el 47 % de las empresas que
operan en el sector se dedican al mo-
nitoreo en cualquiera de sus formas
(movil, fijo, bancario, etc.) como activi-
dad principal, mientras que el 23 %
tiene como actividad la instalacion e
integracion de sistemas. El relevamiento
también identific un 21 % de partici-
pacion de las empresas que se ubican
bajo la categoria de distribuidor y un
8 % de empresas fabricantes.
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En relacién con la geografia de su ac-
tividad, casi la totalidad de las firmas
comercializan sus productos y/o servi-
cios en la provincia de Buenos Aires
(85 %) y CABA (79%). Mientras tanto,
en el interior del pais, las empresas se
volcaron por Cérdoba (42 %) y Santa
Fe (39 %) como las plazas comerciales
preferenciales.

FACTURACION

En 2018, la facturacion del sector de
la seguridad electrénica totalizd 965
millones de ddlares, casi duplicando
lo comercializado en 2011 segun los
datos delinforme presentado por CASEL
ese ano, lo cual implica un crecimiento
durante ese periodo a una tasa pro-
medio del 10,8 % anual.

Las empresas encuadradas en la cate-
goria“grande”explican el 71 % de la fac-
turacion total; las“medianas tramo 2’ el
7 %;las“medianas tramo 17 el 14 %;y las
“pequeiias”facturaron el 8 % del monto
relevado.

En cuanto a la categorizacion por ru-
bro, aquellas empresas cuya actividad
principal es el monitoreo en cualquiera
de sus formas (movil, fijo, bancario,
etc.) facturaron el 66 % del total de la
industria en 2018.

o I I
EMPLEO

El sector de la seguridad electrénica
genera un total de 25.836 empleos di-
rectos, de los cuales el 59 % trabaja en
empresas grandes (15.221 puestos de
trabajo); la mayoria de ellos se desem-
pefan dentro del sector del monitoreo:
81 %. En cuanto a su formacion, el 47 %
de los empleados tiene secundario com-
pletoy el 29 % cuenta con terciario/téc-
nico completo; las principales ocupa-
ciones dentro de la industria son las de
técnicos y operarios (22,5 % y 21,8 %
respectivamente).

Otro factor importante: la gran mayoria
de los empleados incluidos dentro del
sector se encuentran en relacién de
dependencia.

INVESTIGACION Y DESARROLLO

Uno de los puntos criticos cuando se
habla de tecnologia es la capacidad
de proponer y promover nuevas solu-
ciones a través de mds y mejor tecno-
logia. En este aspecto, el 64 % de las
empresas del sector consideran que
realizan aportes e innovaciones en pro-
ductos, servicios y/o procesos. Ademads,
el 61 % declara poseer personal “espe-
cificamente asignado” a nuevos desa-
rrollos, innovaciones o a un departa-

mento de I&D. El financiamiento de
este tipo de areas, que requieren de
constante inversién, proviene en su
mayoria (89 %) de recursos de las pro-
pias compafias.

COMERCIO EXTERIOR

En 2018, lasimportaciones del sector
de la seguridad electrénica superaron
los 115 millones de ddlares; China es,
por amplia mayoria, el pais del cual se
importa la mayor cantidad de productos
y sistemas (62 % de las operaciones).
Luego del gigante asiatico, con un 5 %
de participacion de cada uno de ellos,
le siguen Canada, Brasil, México y los
Estados Unidos.

Las exportaciones, por su parte, tota-
lizaron 1.712.491 délares en 2018 y Pa-
raguay fue el principal destino de esas
exportaciones (20,5 %). Otros destinos
fueron los Estados Unidos (20,2 %),
Uruguay (18,1 %), Chile (13,1 %), Peru
(9%) y Brasil (6,2 %).

El pico del volumen operado en im-
portaciones se dio en enero de 2018,y
representd un gasto de 12,12 millones
de ddlares; el valor minimo fue en
mayo, mes que registrd operaciones
por un total de 6,95 millones de délares.
Las exportaciones, por su parte, tocaron

Principales destinos de exportacién.
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sutecho en abril del 2018, con casi 220
mil dolares exportados contra los 28,546
facturados al exterior en marzo del
mismo afio, momento de menor acti-
vidad exportadora.

PERSPECTIVAS

Uno de los apartados de la consulta
para la elaboracién del informe trataba
sobre las perspectivas de la industria
para los meses siguientes, consulta que
encontro respuestas positivas en la ma-
yoria de los casos: el 75 % de las empresas
del sector considera que el mercado
local crecerd en el corto y mediano plazo,
y solo el 6 % considera que decrecera.

Un rubro, sin embargo, no tuvo nin-
guna discrepancia de opinién: todas
las empresas que se dedican al software
consideraron que el mercado crecera.

ANALISIS FODA

Este tipo de andlisis consiste en iden-
tificar cudles son las bases que tiene
cualquier industria para desarrollarse
considerando sus virtudes y defectos,
analizados y contrastados con el esce-

nario econémico préximo, con el fin
de evaluar cuales son las correcciones
necesarias para encaminar una industria
o alguno de sus sectores.

En el caso de la seguridad electrénica,
el sector cuenta con margenes muy
positivos para crecer, apuntalados por
el alto profesionalismo de sus integrantes
y el grado de madurez de las empresas.
Sin embargo, la falta de un marco re-
gulatorio para la actividad, un escenario
macroecondmico complejo y la com-
petencia desleal presentan amenazas
para esa sensacion de bienestary salud
de la que goza la actividad.

A continuacion, el detalle del andlisis:

FORTALEZAS

- Profesionales idoneos y capacitados.

- Rapidez de la innovacién para adap-
tarse alademanda.

- Empresas con imagen de marca muy
relevante.

OPORTUNIDADES
- Capacidad de crecer y de expandir el
mercado.

- Articulacién de medidas en seguridad
publicay privada.

- Desarrollo del mercado externo ex-
portador.

DEBILIDADES

- Falta de coordinacion homogénea.

- Falta de adecuacion a las normativas
y mejores practicas. Necesidad de
una regulacién y legislacion clara.

- Falta de desarrollo en el interior del
pais y las provincias.

- Dependencia de productos importa-
dos.

- Falta de acceso al crédito.

AMENAZAS

- Macroeconomia y volatilidad politica.

- Sobredemanda de seguridad publica.

- Competencia desleal por venta online
de productos de baja calidad (distor-
sién de precios relativos).

- Falta de conocimiento del sector por
parte de funcionarios.

- Empresas no especializadas que dejan
al cliente sin asesoramiento y soporte
posventa. m

Apreciacion de la evolucion
del mercado local a corto

y mediano plazo

seglin areas de negocio
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DETECCION LINEAL
DE TEMPERATURA

PROTECTOWIRE
FireSystems

Este cable dispone de una

cubierta que se funde a una
temperatura especifica generarido

un cortocircuito entre sus cables que
actian como alarma dando aviso ante
la presencia del fuego y aumento de la
temperatura.

Para algunas aplicaciones, como un
tanel, se podra identificar la distancia
en la que se produce dicho corto
determinando exactamente el lugar
de la alarma.

APLICACIONES:
Tuneles
Estacionamientos, cocheras
Bajos Pisos
Bandejas porta-cables
Tanques de combustibles
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Circuito cerrado de TV (CCTV)

Proyectos, instalaciones y asesoramiento

Mantenimientos correctivo y preventivo de las instalaciones
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Camara Argentina
de Seguridad

GRUPO ISELEC SRL es miembro de la
Cémara Argentina de Seguridad

% Buenos Aires

Gobierno de la Ciudad

DISPISICION N® 263/AGC/2017

GRUPO ISELEC SRL es una empresa habilitada por el G.C.B.A.

bajo el registro N° 95 como Instalador y
Mantenedor de instalaciones fijas contra incendio.

Mansgament
System
150 8001:2015
TOVRhainland
CERTIFIED | ]

0 $10B648380

GRUPO ISELEC SRL es una empresa certificada
bajo la Norma 1509001:2015.
Estandar internacional de sistemas de gestion
de la calidad.
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Como instalar un control de accesos

Consejos para implementar este sistema desde cero - 2% Parte

Para instalar un control de accesos, primero es necesario saber qué elementos lo componen y qué funcion

cumple cada uno de ellos. ;Qué diferencia un sistema auténomo de uno centralizado? Aqui presentamos

diagramas de conexion y sus caracteristicas.

Matias Guasco
\ ISS Manager en G4S
matias.guasco@gmail.com

8. FUNCIONES INTELIGENTES

DEL SISTEMA

8.1. Antipassback

Protege contra la posibilidad de que
mas de una persona utilice la misma
tarjeta o codigo para ingresar al mismo
lugar. Una vez que la lectora registra un
ingreso, debe registrar un egreso para
permitir nuevamente el ingreso de esa
misma tarjeta o cédigo por esa puerta.
Esto es muy util ante la posibilidad de
que un usuario deje pasar a otro utili-
zando su misma tarjeta.

8.2.Esclusa

Esta funcion, que se utiliza en zonas
seguras con dos puertas, impide que
la segunda puerta se abra hasta que
no se haya cerrado la primera. Ademds
de utilizarse en zonas de alta seguridad,
es muy util, por ejemplo, en laboratorios
en los que se discrimina entre areas
limpias y sucias.

8.3. Alarma de puerta abierta

Esta alarma se programa en el sistema
para que avise al operador y haga sonar
el buzzer de la lectora en caso de que
un usuario este manteniendo la puerta
abierta por mas de una cantidad de-
terminada de segundos. Para utilizar
esta funcion es fundamental contar
con detectores magnéticos que mo-
nitoreen el estado de la puerta.

8.4.Puerta forzada

Esta alarma se activa cuando una
puerta es abierta sin autentificarse en
la lectora ni presionar el botén de
salida. Para utilizar esta funcion, es fun-
damental contar con detectores mag-
néticos que monitoreen el estado de
la puerta. Un problema de esta alarma
se da cuando la puerta queda mal ce-
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8. Funciones inteligentes
del sistema

rrada y se abre o cuando se utiliza el
botdn de emergencia; como este botdn
estd conectado directamente a la ce-
rradura, no reporta al sistema, lo que
se traduce como una puerta forzada.

9. DIAGRAMAS DE CONEXION
9. 1. Sistema auténomo con lectora
y botén de salida

Esta lectora posee su controlador in-
corporado, por lo cual la conexion es
bastante simple.

- Se alimenta la lectora auténoma con
una fuente de 12V.

- Conectar el sensor magnético al borne
de entrada 1 0“INPUT 1"y “COM".

- Conectar el botén de salida al borne
de entrada 2 0 “INPUT 2"y “COM".

- Conectar la cerradura electromagné-
tica al relé incorporado en la lectora.
Como la cerradura se mantiene ce-
rrada al recibir corriente, es necesario
conectarla utilizando los bornes de

8.1.  Antipassback
8.2. Esclusa
83. Alarmade puerta abierta
84. Puertaforzada
9. Diagramas de conexion
9.1.  Sistema auténomo con lectoray
botodn de salida
9.2. Sistema auténomo con lectora
esclava
9.3. Sistema centralizado
10.  Configuracién
11.  Conclusiones

“Normal cerrado”y “Comun” del relé.

Asi, se esta conectando el cable posi-
tivo de la fuente de 12V, que alimentara
la cerradura, al borne de NC del relé;
luego, se conecta el positivo de la ce-
rradura al borne COM (comun) del relé.
Finalmente, el cable negativo de la
fuente se conecta directamente al ne-
gativo de la cerradura. De esta forma,
el relé del sistema esta dejando pasar
corriente constantemente, mantenien-
do la cerradura cerrada hasta que se
presione el botén de salida o la persona
se identifique correctamente en la lec-
tora. Al hacer esto, el relé cambiara de
estado y cortard el paso de corriente,
lo cual liberara la cerradura.

Basicamente, el funcionamiento es el
mismo que la conexién de una llave de
velador o de luz, en la que se corta el
cabley se conecta un lado a un extremo
de lafichay, el otro, al otro extremo. Al
activar la ficha, comienza a circular la
corriente por el cable, encendiendo asi
laluz. La diferencia, en este caso, es que
en lugar de utilizar una la ficha se usa
un relé, que cambia de estado auto-
maticamente al lograrse una identifi-
cacion correcta en la lectora o presionar
el botén de salida.

Finalmente, y por seguridad, siempre
hay que conectar el botén de emer-
gencia. Lo que debe hacerse en este
caso es tomar el cable del negativo,
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conectado directo desde la fuente de
12V a la cerradura, cortarlo, y conectar
un parte al NC y el otro extremo al
COM del relé del botén de emergencia.
Esto hara que la corriente pase cons-
tantemente hasta que se presione el
botdény la energia se corte, con la dife-
rencia de que esto interrumpe la ali-
mentacion desde la fuente de 12Vala
cerradura, sin pasar por el relé del con-
trolador del sistema de accesos.

Esto es necesario ya que, ante una
emergencia, se asegura la salida urgente
de todas las personas y sin tener que
confiaren que el sistema no falle y trabe
la puerta por alguna razén.

9.2. Sistema auténomo
con lectora esclava

Puede observarse que es exactamente
igual al anterior diagrama excepto por
la salida, ya que, en lugar de utilizar un
botdn, utiliza una lectora. ;Cémo es
esta conexion? Muy simple:

- Se alimenta la lectora autébnoma con
12V, que se obtienen de la fuente.

- Se conecta el sensor magnético al
borne de entrada 1 0“INPUT 1"y“COM".

- Alimentar con 12V la lectora esclava.

- Se conectan los cables de Wiegand

(DATA 0 / DATA 1) desde la lectora
auténoma a la lectora esclava. Esto se
hace para que cada vez que la lectora
esclava lea la informacién de tarjeta o
huella, la envie directamente al con-
trolador de lalectora auténoma, el cual
analizara los datos, verificara que el
usuario tenga permisoyy, si es asi, activara
el relé para liberar la cerradura.

El protocolo Wiegand se utiliza en con-
trol de accesos para llevar la informacion
captada por lalectora hasta el controlador
para que este la procese. Si se conecta
lalectoraa 12V pero no el cable Wiegand,
lalectora leerd la tarjeta o la huella, pero
la informacion no sera transportada al
controlador para que la analice y permita
el acceso.

Ahora bien, jpor qué no se conecta
el Wiegand en la lectora auténoma?
Porque esta ya tiene el controlador in-
tegradoy el transporte de informacién
es realizado internamente.

- Se conecta la cerradura electromag-
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nética al relé que trae incorporado la
lectora. Como la cerradura se mantiene
cerrada al recibir corriente, es necesario
conectarla utilizando los bornes de
Normal cerrado y Comun del relé,
igual que en el diagrama inicial (9.1.).
- Finalmente, por seguridad, debe co-
nectarse el botén de emergencia de
igual manera que en el ejemplo 9.1.

9.3. Sistema centralizado

.
;|

Aunque parezca complicado, conectar
un sistema centralizado es, en realidad,
bastante simple. La placa posee los
mismos bornes que el controlador de
las lectoras autonomas, solo que en
mayor cantidad. Tiene bornes de lec-
toras, entradas y salidas, solo que, en
lugar de tener espacio para 2 entradas
y 1 salida, posee entre 8 entradas y 4
salidas, lo cual permite utilizar entradas
y salidas auxiliares para conectar otros
dispositivos o realizar integraciones.

Lo que se hace en este caso es:

- Alimentar la placa desde la fuente de
12V.

- Se conectan los bornes de lectora:

-12V + a la alimentacién positiva a la
lectora.

- LED a la lectora para la funcionalidad
delled, el cual estara verde, si el acceso
es correcto, y rojo, si es incorrecto.

- BZR a la lectora para tener la funcio-
nalidad del buzzer. El buzzer de una
lectora puede sonar ante un acceso
incorrecto o ante una alarma de puerta
abierta.

- DATA 1: Protocolo WIEGAND.

- DATA 0: Protocolo WIEGAND.

- 12V - a la alimentacién COMUN de
la lectora.

- Conectar el sensor magnético al borne
de entrada 1 0“INPUT 1"y “COM".

- Conectar el botén de salida al borne
de entrada 2 0“INPUT 2"y “COM”

- Conectar la cerradura electromagnética
al relé que trae incorporado la placa.
Como la cerradura se mantiene cerrada
al recibir corriente, debe conectarse
utilizando los bornes de NC y COM

delrelé, igual que en el diagrama 9.1.

- Finalmente, se conecta el boton de
emergencia de igual manera que en
los ejemplos anteriores.

10. CONFIGURACION

Si bien cada marca de control de ac-
cesos posee un software distinto, todos
ellos siguen siempre una misma légica:

- Buscar los dispositivos: lo primero
gue hay que hacer en el software de
administracion es encontrar las lectoras
o placas que controlan el sistema, ya
que, sin ello, de nada sirve lo demas.
Esto se hace a través de la direccion
IP asignada a los dispositivos.

- Crear los usuarios: esto es crear las
personas que utilizaran el sistema
para acceder a los sitios. El sistema
de accesos necesita tres cosas del
usuario: nombre, apellido e ID. Es re-
comendable que el ID sea un numero
ligado al usuario, como su DNl o legajo
de laempresa.

- Crear las puertas: para crear las puertas
es necesario “decirle” al sistema cudl
es la lectora vinculada, si posee botén
de salida y en qué entrada, si posee
sensor magnético y en qué entrada
y, finalmente, si funcionan bajo la
normalidad “cerrado” 0 “abierto”.

- Asignar usuarios: finalmente, hay que
asignar los usuarios a las puertas ne-
cesarias. Si esto no se hace, por mas
que el usuario esté creadoy la puerta
también, el primero no podra atravesar
la segunda. En este paso, también
podra definirse el calendario de ac-
cesos para decirle al sistema si el usua-
rio va a poder acceder a la puerta
todos los dias las 24 horas o, por
ejemplo, si solo lo hard de lunes a
viernes,de7a 19.

11. CONCLUSIONES

Basicamente, el sistema de control
de accesos funciona igual que cualquier
otro sistema de seguridad, con una l6-
gica lineal y basado en entradas y
salidas: toda entrada produce una
salida. En este caso, la entrada es la au-
tentificacion del usuario o la pulsacion
del botén de salida, lo cual produce
una salida haciendo que el relé cambie
de estado y libere la cerradura.

Una forma simple de pensar en el
funcionamiento de un control de ac-
cesos es pensar en el funcionamiento
de una cerradura.

Algunas de las preguntas basicas que
debemos hacernos es qué tipo de dis-
positivo es, como funciona, como es
necesario que funcione y qué debe ha-
cerse para que funcione como preten-
demos.m
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El panel Simplex 4007ES es la solucion
perfecta para pequefas y medianas ins-
talaciones, a un costo altamente com-
petitivo. Dispone de un lazo con capaci-
dad para incorporar hasta 250 dispositivos
de iniciacion (detectores y/o médulos
de monitoreo o control) mas un lazo de
notificacion con capacidad de hasta 127
dispositivos de notificacion (sirenas y/o
estrobos direccionables).

CARACTERISTICAS Y VENTAJAS

- Pantalla tactil en color de 4,3" (10,9 cm).

- Notificacion direccionable TrueAlert.

- Puerto USB para transferencia de datos
(programacion) mediante un pendrive.

- Aprobaciones UL/FM.

+ Anunciador remoto con pantalla color.

- Comando de riesgos de extincion.

- Compatible en red.

- Aplicaciones: escuelas, edificios de ofi-
cinas pequefios y medianos, bibliotecas,
comercios minoristas, pequenos centros
de atencion médica, entre otros.

El panel Simplex 4007ES, por medio
de su pantalla tactil, permite una opera-
cion facil e intuitiva y su infraestructura
de cableado flexible facilita y reduce el
costo de la actualizacién y ampliacién
del sistema. Ademas, la notificacion di-
reccionable TrueAlert ES integrada (sirenas
y estrobos direccionables) proporciona

una autocomprobacién discreta, ajustes
de candela programables e identificacion
por puntos de todas las condiciones de
alarma y de fallas.

Mediante una interfazintuitiva basada
en menus en pantalla, el Simplex 4007ES
es extraordinariamente fécil de usar y
permite acceder rapidamente a infor-
macién detallada, ver informesy ejecutar
una gran variedad de operaciones.

Los dispositivos de la serie reciben su-
pervision constante y el panel genera
una notificacion automatica del periférico
especifico cuando este requiere repara-
cién o mantenimiento. Asimismo, gracias
ala revolucionaria funcién de autocom-
probacion, los aparatos pueden testearse
a si mismos y garantizar que estaran
siempre disponibles en casos de emer-
gencia. Este proceso de autocompro-
bacién se puede iniciar manualmente o
de manera programada (autométicamen-
te) y tarda unos pocos segundos en lle-
varse a cabo. Gracias a esto, la prueba
puede realizarse cuando resulte mas
practico para no interferir con la actividad
de los ocupantes, eliminar la molestia
de ejecutar pruebas fuera de horas la-
borales y reducir los costos operativos.
Una vez finalizada, los datos del dispo-
sitivoy el historial de pruebas se pueden
recuperar del panel y descargarse en un
dispositivo de memoria USB. m

Videograbador inteligente para ATMs

ELCA S.R.L.

(54 11) 4925-4102
info@elcasrl.com.ar
www.elcasrl.com.ar

Scati presenta su nuevo videograbador
inteligente para ATMs, que incluye algo-
ritmos inteligentes de Deep learning ca-
paces de detectar las conductas mas sos-
pechosas en un cajero, proporcionando
herramientas para prevenirlas. Se trata
de un videograbador hibrido con capa-
cidad para hasta 8 camaras IP 0 4 cdmaras
analdégicas mas 4 IP, con una capacidad
de almacenamiento de hasta 4 Th.

Através de sus algoritmos de Deep lear-
ning, puede detectar personas con el
rostro cubierto (cascos de moto, mascaras,
pasamontanas, etc.) o que portan dife-
rentes articulos que disimulan el rostro
(gafas de sol o teléfono movil) para
discernir si estan tratando de ocultar su
identidad y verificar si estan cometiendo
un delito. Gracias al Deep learning también
es posible detectar si hay multiples caras
en laescenay verificar,ademas, si alguien
esta espiando al usuario que introduce
la contrasefa en el cajero automatico.
Permite establecer eventos ante la de-

teccion de cruce de linea, intrusion o
region de entrada/salida, objeto aban-
donado e incluso cuando ocurre un cam-
bio brusco en la intensidad del sonido.

El dispositivo es de tamafio compacto,
de bajo consumo (inferior a 90 W) e
incluye un ventilador para disipar altas
temperaturas (-10 °C a 55 °C); todo esto
lo convierte en una solucién ideal para la
grabacién y gestion inteligente de ima-
genes en cajeros automaticos.

Ademas, el uso de los formatos de com-
presién mas avanzados (H.265 Ultra,
H.265 STD, H.264 Ultra y H.264 STD) le
permite grabar y almacenar imagenes de
hasta 8 Mpx de resolucién con un consumo
de ancho de banda minimo garantizado.

De manera opcional, el nuevo video-
grabador para ATMs de SCATI se puede
integrar con el POS de las Transacciones,
lo cual habilita la busqueda de imagenes
asociadas a cualquier transaccion por nu-
mero de tarjeta, fecha, hora, propietario
de cuenta, etc, para prevenir fraudes. m

72 >



PROTECCION CONTRA INCENDIOS - SEGURIDAD ELECTRONICA

Distribuidor Oficial en Argentina

» Pantalla tactil color

= Sirenas y estrobos direccionables
e Estrobos LED
¢ Puerto USB para descarga de programacion

Distribuidor Oficial en Argentina Miembro
de Sistemas de supresion por gases

\
l‘% NI!IQA"' APPROVED "'sm

Carlos Calvo 4296 12 A - C1230ABX, C.A.B.A.
+54 911 4034 8151

info@adntech.com.ar / www.adntech.com.ar adn.tech.sa m ADN TECH SA



www.adntech.com.ar
www.instagram.com/adn.tech.sa/
www.linkedin.com/in/adn-tech-s-a-a79309181/
mailto: info@adntech.com.ar
www.adntech.com.ar
https://goo.gl/maps/T8RAFGCiFCyuMAxp8

% Tienda de seguridad

Controles remotos identificables

GARNET TECHNOLOGY
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Algunos usuarios prefieren controles
remotos que, para su uso, puedan ser
programados con distintas funciones;
por esto, identificarlos es ofrecerle al
cliente una solucion a medida. Utilizando
la version inaldmbrica de los paneles Gar-
net, es posible incorporar al sistema hasta
64 llaveros de control remoto modelo
TX-500 e identificarlos entre si, por lo
que cada llavero es un usuario distinto.

Los controles remotos poseen tres ca-
nales que pueden programarse segun
las necesidades de los clientes. Por ejem-
plo, armado/desarmado en modo au-
sente y presente, encendido de luces,
panicos, etc. Asimismo, cada botén puede

programarse para que controle el estado
de una salida inaldmbrica PGM-W, que
comunmente se utilizan para automati-
zacion, pudiendo trabajar en modo man-
tenido o pulso.

El tiempo del pulso podra ser progra-
mado entre 1y 255 segundos. A modo
de ejemplo, esta funcion podria ser uti-
lizada para controlar portones automa-
ticos con el mismo llavero de activacion
y desactivacion del panel de alarma.

Ademas, los controles remotos TX-500
se pueden configurar con la funcién
panico, la cual se puede configurar, adi-
cionalmente, en modo audible o silen-
cioso. m
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INTEANATIONAL

SEG, distribuidor de productos para au-
tomatismos de puertas y portonesy re-
presentante de Garen en Argentina, pre-
senta el nuevo producto de la marca, el
automatizador SELF BLDC. Este exclusivo
producto de automatizacién puede apli-
carse tanto en puertas como en portones
y ofrece la confiabilidad y robustez que
caracteriza a los productos de Garen.

Especialmente disefiado con motores
sin escobillas, que reducen el ruidoy pro-
porcionan una vida Util mas prolongada,
el SELF BLDC puede instalarse a ambos
lados de la puerta.

Este motor esta confeccionado con una
cubierta exterior de aleacion de aluminio
y es de facil instalacion y bajo consumo
de energia.

CARACTERISTICAS

- Sistema BLDC brushless (sin escobillas).

+ Reduce el ruido durante su uso y alarga

su vida util.

« Puede ser usado con bateria.

- Apertura interna y externa.

- Varias opciones de accesorios.

- Diseno compacto para puertas pivotantes
de alto flujo y maniobras continuas.

- Aplicacién tanto en entornos comerciales
como industriales.

« El conjunto incluye brazo principal, pero
no incluye accesorios (pulsadores, foto-
células o radares).

« Alimentacién: 127V/220V AC.

« Flujo continuo.

+ Peso méx.: 100 kilos.

- Accionamiento: 50 cm/1,2 m. m
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El respeto a la cadena de valor

Los valores como los pilares de una empresa

Las relaciones comerciales deben basarse en el respeto tanto hacia el cliente como hacia quienes integran la

empresa. Una relacion sana en ambos eslabones de la cadena asegura el éxito comercial y la trascendencia

de una marca mds alld de sus productos.

Lic./CPN Diego L. Cacciolato
Especialista en negocios
Gerente Comercial BYKOM S.A.

L a éticay la moral son pilares clave
en los negocios. Es bien sabido
que, a la hora de concretar un negocio,
el aspecto juridico no es menor, por lo
gue tenemos que ser cautos y respon-
sables a la hora de armar y/o firmar los
contratos. El problema es que, muchas
veces, el “ideal” no se condice con la re-
alidad; y los negocios no son materia
aparte. A veces por temas de oportu-
nidad, otras por temas de contexto, de
afinidad o meramente econémicos, la
formalizacién se torna un impedimento
para poder cerrar un negocio en tiempo
y forma. En estos casos, el director co-
mercial debe tener la cintura suficiente
para poder manejar esa situacion, mi-
nimizando los riesgos y buscando siem-
pre la maximizacién de los resultados
econdmico-financieros y/o estratégicos;
para hacerlo, algunas veces debera to-
mar decisiones complejas que, en tér-
minos populares, responden al dicho
“caminar sobre la raya”

Mirando puertas adentro del negocio,
proyecto y/o empresa, la clave es el
affectio societatis: esto significa que, a
pesar de que hayamos hecho el mejor
acuerdo con nuestros socios, aunque
hayamos emprendido un negocio que
a primera vista parece que sera exitoso,
y sin importar qué tan responsables
seamos en términos juridico-societarios,
si la relacién interpersonal entre los
gue manejan el negocio dia adiano es
buena, aumentan dramaticamente las
probabilidades de que el emprendi-
miento no funcione. Esta interpretacion
excede el alcance de laley de sociedades
comerciales, que define al dffectio so-
cietatis como el deber de todos los
socios y miembros de la sociedad de
colaborar entre si para alcanzar un
interés comun mayor al propio. En este
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caso, nuestra vision destaca las rela-
ciones humanas por encima del deber
societario.

RELACIONES COMERCIALES

Y RESPETO

Los pérrafos introductorios de esta
nota sirven como marco contextual
para detallar tres niveles de respeto
dentro de la cadena de valor.

« Fabricantes y su relacién con los dis-
tribuidores: existen fabricantes que,
en ocasiones, suelen vender sus pro-
ductos indiscriminadamente a cual-
quier tipo de cliente. Sus estrategias
de ventas estan basadas principal-
mente en el liderazgo de costos, por
lo cual sus politicas comerciales se li-
mitan a armar escalas de precios por
cantidad sin considerar los distintos
estamentos de la cadena de comer-
cializacion. Es conocido en varios
paises el caso de las empresas asidticas
fabricantes de cdmaras de seguridad,
que designan distribuidores comer-
ciales por regién y, para otorgarles
esa condicién, les exigen cuotas de

compras excesivamente altas; esto
ocasiona que esos distribuidores se
sobrestockeen, lo cual erosiona su
salud financiera. A raiz de esto, las
pretensiones del fabricante no se
cumplen y las cdmaras se llegan a
vender a todos los competidores del
distribuidor y, en ocasiones, hasta en
tiendas minoristas e incluso al cliente
final a través de canales de e-com-
merce. Todos imaginamos las conse-
cuencias de este accionar.

Distribuidores mayoristas y su relaciéon
con los representantes comerciales:
en este caso nos gustaria destacar,
principalmente, el respeto hacia el
trabajo del vendedor profesional y/o
representante comercial, al margen
del pago en si mismo. Existen distri-
buidoras que no saben o no pueden
vender sus productos, y contratan
para ello a vendedores o represen-
tantes comerciales especializados de
la industria en la que se encuentran
para que desarrollen la distribucién
minorista de sus productos. Aqui vuelve
a surgir el tema contractual, es decir,
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la formalizacion de las condiciones
acordadas. En ocasiones, una vez que
la distribucién estad desarrollada y se
generaron nuevos clientes, el distribui-
dor los identifica y trata de venderles
directamente. Esta accion es conocida

del respeto humano entre sus miembros
como elemento primordial de la convi-
vencia corporativa.

LOS FRUTOS
Todas aquellas empresas que respeten

« Construir y mantener una buena repu-
tacion: es lo que en términos corrientes
seria hacerse “buena fama”. Una parte
importante del éxito corporativo es
tener una buena imagen entre los clien-
tes. De hecho, una de las principales

razones por las cuales un emprendedor
se decide a participar en un determi-
nado negocio es por la percepcion de
transparencia que tenga de él.

« Disminuir la rotacién de personal: los
empleados querrdn permanecer en
una empresa en la que los que condu-
cen escuchan sus opiniones y valoran
sus aportes.

« Atraer a inversionistas: un negocio que
promueve la ética en su gestion crea
un ambiente propicio para la inversion.
En todos los ambitos, ya seaempresarial
0 gubernamental, publico o privado,
los inversores solo ponen dinero si
creen que la inversion es segura. Ya lo
dijo Maquiavelo en El principe: “Los
hombres olvidan con mayor rapidez la
muerte de su padre que la pérdida de
su patrimonio’”.

« Maximizacion de utilidades: las empresas
que trabajan de esta manera creen en
las ganancias a largo plazo y trabajan
enposdeellas. m

vulgarmente como “puente” y tiene
como objetivo ahorrarse los honorarios
del profesional de la venta. En este
caso, el vendedor debe proteger su si-
tuacién exigiendo una relacion de de-
pendencia o bien un contrato que
cuide su fuente de ingresos. Como
siempre, la ética y la moral deben ser
considerados aspectos primordiales de
nuestra politica empresarial.

Dentro del organigrama funcional de
la empresa: cada miembro de la orga-
nizacién es importante. Respetar y va-
lorar el trabajo de cada persona debe
estar arraigado en la cultura organiza-
cional, independientemente del rol que
desempenien. Desde el que atiende el
teléfono hasta el director comercial,
todas las personas que integran la cadena
de valor cumplen una funcién dentro
del organigrama y son esenciales para
el buen funcionamiento de laempresa.
Es tanto o mas importante, ademas,
que las empresas enaltezcan la bandera

la cadena de valor y promuevan dentro
de su cultura la ética y la moral en los
negocios, ademas de proceder correc-
tamente, aseguran para el futuro mejores
colaboradores y mas inversiones. Las
consecuencias directas seran:

- Fidelizacion en los clientes: laempresa
tendrd una imagen positiva en el mer-
cado, por lo cual los clientes tenderan
aconfiaren ellay generaran un boca a
boca que atraera a nuevos clientes.

- Mantener la calidad: una compania
gue promueva estos valores se esforzara
por entregar buenos productos y ser-
vicios a sus clientes, ya que entiende
que la calidad es condiciéon necesaria
para la excelencia.

 Mejorar la productividad: los empleados
se comprometeran con los objetivos
de la empresa si creen que lo que se
estd haciendo a nivel corporativo es lo
correcto, pues sentiran que estan apor-
tando su granito de arena para construir
un mundo mejor.

Sumate a la comunidad virtual

mas importante dedicada a
los Sistemas de Seguridad

Neg® cio de Segu idad

e Ervaay,
< Servicios e
Negocios do « ol =

Segurid

Unite ahora entrando
en www.rnds.com.ar

haciendo click en

la solapa | ForO |

Powered by

Google
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Claves para conocer mejor a

tus clientes

Estrategias para armar una base de datos

Armar una base de datos de los clientes, segmentarlay comenzar a trabajar en items especificos permitird al
instalador optimizar sus tiempos, establecer contactos comerciales de manera mds efectiva y crear un canal

de fidelizacion de clientes sumamente productivo.

S ¢ E ; Lic. Diego Madeo

RS~ Gerente comercial &

*:‘ y MKT Latinoamérica en
: ‘ Garnet Technology

P ara gestionar mejores ventas y
aumentar la tasa de cierre, es im-

portante segmentar a nuestros clientes,
actuales y futuros, y diferenciarlos en
distintos grupos en base a sus prefe-
rencias, costumbres y necesidades.
Hacerlo permite, por una parte, decidir
a cudl de esos segmentos atender de
acuerdo con las capacidades del insta-
lador de alarmas o empresa y, por otra
parte, descubrir qué capacidades de-
bemos adquirir para poder generar me-
jores propuestas de valor para cada
segmento. La mayoria de las veces no
dedicamos tiempo al registro de infor-
macion de cada contacto; esto nos in-
habilita a realizar un buen andlisis del
cliente como para construir una estra-
tegia bien dirigida al objetivo que que-
remos lograr.

Cuando Sergio, instalador de alarmas,
me contd que el tnico dato que guar-
daba de sus clientes era el celular para
estar en contacto con ellos, inmediata-
mente le pregunté dénde almacenaba
ese dato: “en mi teléfono movil’, me
respondio.

Pensé inmediatamente en contarle que,
si incrementaba la cantidad de infor-
macion relacionada con ese dato (clien-
te) que él guardaba, la gestién de ventas
podria ser mucho mas efectiva y au-
mentaria asi el volumen de su negocio;
pero no lo hice en ese momento. Decidi
entonces llamar a Sergio al dia siguiente
y charlar con él sobre algunas ideas de
gestion de datos y cdbmo potenciar y
desarrollar las ventas utilizando la in-
formacién de sus clientes de forma seg-
mentada.
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CLAVES

Para conocer a tus clientes
%"GARNET

ANTES DE INICIAR LAS TAREAS,
DEBEMOS ANALIZAR

Lo primero que hablé con Sergio fue la
importancia de cambiar la forma de
trabajo. Muchas veces no somos cons-
cientes de que los datos bien procesados
nos pueden servir a futuro. Almacenar
un simple nimero telefénico no es su-
ficiente, tendremos que registrar mas
informacion; esto nos demandara un
poco mas de tiempo, pero si lo hacemos
como parte de las tareas diarias, al cabo
de algunos meses tendremos la sufi-
ciente informacién como para comenzar
a proceder en consecuencia.

Por esta razén, el registro de distintos
datos de nuestros clientes se torna de
vital importancia: recolectarlos y analizar
el perfil de cada comprador nos otor-
gara una poderosa herramienta de tra-
bajo. El tipo de informacion que solici-
taremos variara segun la estrategia de
comunicacion a definir. Es decir, de-
pendiendo de la actividad y del perfil
de los clientes, decidiremos qué campos

incluir en la base de datos. A quién
nos dirigimos, la influencia de las mul-
tiples prestaciones que ofrece un panel
de alarmas, el precio, dénde vamos a
comercializarlo y qué comunicaremos
a cada segmento son algunos de los
aspectos a considerar. No tener orga-
nizados los datos de nuestros clientes
es equivalente a desaprovechar opor-
tunidades.

iCOMO COMENZAMOS?

Los instaladores de alarmas tienen
grandes ventajas para vender, ya que
trabajan con productos que pueden
cubrir distintas necesidades. Como
siempre digo, debemos usar la imagi-
nacion para ofrecer a los diferentes
segmentos las combinaciones adecua-
das de productos que permitan una
solucion especifica de seguridad. Por
lo tanto, cuanto mas segmentada ten-
gamos la base, mejores propuestas de
valor podremos crear pensando en
grupos de clientes con caracteristicas
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comunes. Hay muchas maneras de ela-
borar una base de datos, pero comen-
cemos por la mas simple: a través de un
software de hoja de calculo (por ejemplo,
Microsoft Excel).

« Creacion de campos basicos: para el
primer paso, recomiendo pensar muy
bien todos los datos que podriamos
incorporar de nuestros clientes. Es pro-
bable que el proceso de llegar a la pla-
nilla ideal nos demande tiempo, ya
que a medida que avanzan los dias
iremos descubriendo nuevos pardme-
tros de almacenamiento que nos per-
mitan un mejor analisis futuro. Algunos
ejemplos de campos basicos a definir
son nombre, apellido, teléfono, razon
social y direccién.

Definicién de criterios enfocados en el
negocio: estos son los campos mas re-
levantes y tendran que ver con los cri-
terios de segmentacion de mayor im-
portancia en la definicién de la estrategia
que utilizaremos a futuro. Estos datos
nos permitiran crear diferentes grupos
uniformes que tengan caracteristicas
y necesidades semejantes. La definicién
de campos en este punto es mas es-
tratégica y tendra que ver con el negocio
en el que estemos trabajando. En el
caso de Sergio, instalador certificado
de alarmas, le seria muy util conocer la
fecha de nacimiento, ya que con esto
podremos saber en qué etapa de la
vida se encuentra nuestro cliente y, en
funcion de ello, podremos estimar qué
necesidades necesita cubrir con el panel
de alarmas. Si seguimos con los criterios
demogréficos, podriamos considerar
su estado civil, su nivel adquisitivo, la
composicion familiar, etc. El criterio
geografico también es relevante para
Sergio, ya que asi se puede definira un
publico a partir de su localizacién geo-
grafica, lo cual puede marcar diferencias
a la hora de ofrecer un sistema de se-
guridad en una zona o en otra. Por ul-
timo, abordaremos criterios psicogra-
ficos, es decir, aquellos que tengan que
ver con el estilo de vida de la persona:
aficiones, actividades, hobbies, etc. En
este punto, Sergio querra saber, por
ejemplo, si la familia deja la vivienda
todos los fines de semana, lo cual le
permitira armar un plan de monitoreo
de alarmas para sdbados y domingos
de manera tal de que el hogar quede
protegido.

Abordar la definicién de campos por
grado de uso: de esta manera podremos
mejorar posibles ventas ampliando las
prestaciones de una instalacion, abordar
estrategias de venta con productos
complementarios, convertir clientes in-
activos en activos o saber si sus nece-
sidades estarian mejor cubiertas con
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un sistema de alarma cableado o in-

aldmbirico.
En definitiva, jcudl es el objetivo de crear
el registro? Lo hacemos porque de esta
manera lograremos una instancia de
conversacion en la que podremos esta-
blecer procesos de iday vuelta y generar
asi un didlogo con el cliente. Nuestro
objetivo serd lograr un vinculo diferente
y, de esta manera, vender més. Conocer
en profundidad nuestro target nos per-
mitira desarrollar una estrategia comercial
mejor.
Cuanto mejor gestionemos los datos de
la cartera de clientes, mas y mejor infor-
macion tendremos para llegar a ellos.

EL RESULTADOY UN GRAN PASO
HACIA EL TRATAMIENTO DE CLIENTES
Habian pasado varios meses cuando,
en un evento, me encontré nuevamente
con Sergio, quien me conté que habia
podido avanzar. Si bien al principio tuvo
que dedicarle un poco mas de horas de
trabajo, hoy la tarea es habitual y la tiene
incorporada a lo cotidiano. En definitiva,
logré la confeccién de una muy buena
planilla de datos, con mucha informacién
de cada cliente, y estaba probando
realizar las segmentaciones para abordar
las primeras acciones comerciales. Sergio
se dio cuenta de que, enfocandose en

las necesidades de cada grupo de clientes,
podia vender de manera distinta, mas
efectiva e inclusive con distintos precios,
incluso basandose en el mismo producto.
Es mejor atender a distintos segmentos
de mercado con precios independientes
en funcion de sus caracteristicas que
atender a todo el mercado con un precio
Unico.

iFINALMENTE LO LOGRO!

Luego de seguir estos consejos, Sergio:

- Optimizé la informacion para obtener
mas rapido lo que busca.

+ Resumid la informaciéon en un solo
lugar.

- Pudo lograr eficacia en las busquedas
con informacion mas detallada.

« Logré mantener una comunicacion
constante con sus clientes (por teléfono,
por correo electrénico, etc.).

« Pudo pensar en el desarrollo de estra-
tegias para publicitar sus servicios de
instalacion de alarmas y monitoreo.

- Ahora puede brindarles a sus clientes
novedades, ofertas, cambios de pro-
ductos, o cualquier otra informacién
de importancia.

- Y, sobre todo, conoce los gustos y pre-
ferencias de cada uno de sus clientes
en relacion con los sistemas de seguri-
dad. m
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Sr. Importador

¢conoce las ventajas y posibilidades
de negocios de operar en Zona Franca?

J Logistica:
Cuente con Stock de pronta

entrega, tenga disponible su mercaderia
en 48hs.

/ Financieras:
Posponga los gastos de

nacionalizacion e impuestos segun sus
ventas, almacene con costos en pesos.

J/Mercaderia:

Reembalaje y Fraccionamiento,
Etiguetado de unidades, Retiros parciales,
combinando varios ingresos.

Economice/Ahorre gastos financieros,

posponga impuestos y aranceles,
ingrese/nacionalice mercaderia en funcion
de sus ventas


www.laplataos.com

La Plata Off Shore S.A.

Zona Franca La Plata

Somos expertos en seguridad
electrénica (cctv, control de acceso,
deteccion de incendio, etc)

Preparamon de mercaderla para
despachos parciales con 24 horas de
antelaaon

Areas de amblente controlado para
mercaderias especiales (libre de polvo y
humedad)

Carga y descarga con personal
callflcado

Vldeo en vivo y almacenado de todas
las areas con acceso para cllentes

Alarma monltoreada

Slstema de detecmon de mcendlo
monltoreado

Procesamlento de mercaderla segun
requerimiento (etiquetado,
conﬂguraaon reembalado etc)

Acceso de sus técnicos aI dep05|to
zona de picking especial para trabajar
con su mercaderla

Loglstlca para eI envio de pedldos a sus
clientes

Tarifas accesibles y en pesos
Seguro de la mercaderia almacenada

@ Don Bosco e Hipdlito Yrigoyen - Ensenada (1925)
E-mail: info@laplataos.com
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El detalle de una nueva tendencia:
videovigilancia 4K

En un mundo en el que los sistemas de videovigilancia son cada vez mds necesarios y presentan funciones diversas,
su tasa de efectividad es un factor fundamental, que se puede mejorar gracias a estos nuevos desarrollos.
De qué se trata y cudles son los escenarios en los que se usa esta tecnologia de ultra-alta definicion.

omo sucede con toda nueva tecno-

logia, cuando llega al mercado mi-
norista tiene un valor elevado, pero, a
medida que se masifica, los costos de fa-
bricacién se reducen o simplemente su
demanda es desplazada de a poco por un
nuevo producto.
Los sensores de las camaras de seguridad
no son la excepciony, si bien enun periodo
de madurez de todas sus variantes sigue
habiendo diferencias de costos, estas yano
son tan exageradas como lo eran en su ini-
cio. Por lo tanto, podemos sacar provecho
de esto eimplementar una mayor variedad
de puntos de observacién con distintos ob-
jetivos y, por supuesto, presupuestos mas
precisos (imagen 1).

Los sistemas de videovigilancia 4K no
contribuyen, como podria pensarse, a que
la imagen de video se vea con mayor ni-
tidezy nivel de detalle. Esto es un malen-
tendido, ya que el 4K fue una tecnologia
concebida inicialmente para televisores
comerciales de hogar en los que podia-
mos ver canales de cable o peliculas en
Blu-Ray con un nivel de detalle a veces
mayor del que podemos observar si mi-
ramos por la ventana.

Full HD

Los sistemas de videovigilancia 4K pue-
den ser visualizados en televisores 4K o
no. De hecho, suelen utilizarse con moni-
tores comunes o, con suerte, Full HD. Pero
la ventaja de este tipo de camaras no es
maximizar el nivel de nitidez o detalle
que podemos tener en una pantalla en
vivo, sino que permiten encontrar infor-
macién muy detallada cuando se inspec-
ciona una determinada zona de la escena
observada, lo cual también puede darse
en una grabacion.

UNA CAMARA QUE VALE CUATRO

Podremos ver en las hojas de datos de
los distintos modelos de camaras 4K que
la resolucion es de 8 megapixeles. Por lo
tanto, una camara 4K (de 8 Mpx) tiene
cuatro veces la cantidad de pixeles que
una Full HD (de 2 Mpx). Podemos verlo
con mayor claridad si comparamos de
forma estirada sin aumento (zoom = 1x)
una imagen de 2 Mpx y otra de 8 Mpx,
como se muestra en laimagen 2. Esto sig-

Ultra HD

nifica que, si una camara 4K esta obser-
vando exactamente la misma escena
(angulo) que una Full HD, tendremos la
posibilidad de realizar hasta cuatro acer-
camientos digitales hasta equiparar el
nivel de detalle que nos brinda la Full HD
(imagen 2).

Esto es muy (til a la hora de capturar
escenas panoramicas, ya que podremos
obtener un alto grado de detalle de cual-
quiera de sus partes.

Podria decirse, entonces, que la cdmara
4K cumple dos papeles: por un lado, el
de una camara panoramica que observa
un gran angulo en una escena, brin-
dando informacién de presencia, movi-
mientos y reconocimiento a grandes
rasgos de objetos y sucesos. Por el otro,
el papel de una camara varifocal con un
zoom de 4x hecho en todas las partes de
la escena al mismo tiempo, lo cual ofrece
informacion detallada de rasgos, caracte-
risticas y detalles de personas, vehiculos o
acontecimientos.
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480
DVD 720 720

720p 1280

1080p 1920

Ultra HD 4k 3840

2160

HD = 1Mpx = 720p

FHD = 2Mpx = 1080p

~T—— UHD = 8Mpx = 4K

EL QUE MUCHO ABARCA POCO APRIETA

De lamano de esta nueva tecnologia se ha
implementado, cada vez con mas populari-
dad, una nueva codificacién de video que
nos ayuda a trabajar con esta cantidad de pi-
xeles. No olvidemos que, al ser la imagen
cuatro veces mayor, ocupa cuatro veces mas
espacio en nuestros discos rigidos y con-
sume cuatro veces el ancho de banda, lo que
implicaria una capacidad de grabacion cua-
tro veces menor en un mismo espacio de
disco y una transmision cuatro veces menor
en un mismo enlace de conexion de red (ya
sealocal o deinternet). Sin embargo, esto no
es asigracias al codecH.265, que reemplaza
al antiguo H.264 del mercado y mantiene la
misma calidad de video pero ocupa exacta-
mente la mitad del espacio en discoy ancho
de banda. Para hacer un calculo répido: una
cdmara de 1 Mpx grabando a 25 fps en
H.264 ocuparia unos 2 Mbps, mientras que
la misma cdmara en H.265 ocuparia 1 Mbps.
Dado que la tasa de bits es directamente
proporcional a la resolucion, se puede de-
ducir rapidamente que una camara de 8 Mpx
ocuparia 16 Mbps en H.264 y 8 Mbps en
H.265.

PRO IR 100m

Itistreaming

Por otro lado, los fabricantes mas popu-
lares también disponen de diversos siste-
mas de codificacién inteligente, llamados a
veces Smart Codec o H.264+ 0 H.265+, que
permiten ahorrar ain mas espacio depen-
diendo de la actividad o movimiento que
tenga laimagen. Esta es una tecnologia clave
ala hora de ahorrar dinero en discos rigidos,
que suelen representar un gran porcentaje
del presupuesto, ya que permite captar (con
mayor calidad de video) solo los momentos
y zonas de la escena en las que haya movi-
miento. Viene a reemplazar entonces a la
grabacion por deteccién de movimiento, lo
cual evita el trabajo de tener que configu-
rarla cdmara por cdmara, ajustando sensibi-
lidad, zonas de disparo, y otros tediosos
factores de ajuste. Por supuesto que no se
puede estimar el ahorro de espacio de ante-
mano, pero si se puede promediar en fun-
cion del tipo de escena y los horarios de
actividad, entre otros factores.

Cygnus ofrece diversos modelos y tipos
de cdmaras 4K; cdmaras de lente fijo, idea-
les para uso general en comercios, oficinas
u hogares, y que pueden implementarse,
por ejemplo, en la calle para captar efecti-

vamente el detalle de patentes o rostros de
personas. También camaras tipo ojo de pez,
que aprovechan la densidad de pixeles
para realizar un dewarping (conversion de
imagen esférica a rectangular) con mejor
calidad de detalle y permiten implementar
un PTZ digital que simula un domo PTZ
pero es, en realidad, una imagen esférica
ajustada por sectores y con posibilidad de
acercamientos digitales. Asimismo, ofrece
camaras que ademas disponen de un zoom
optico que las independiza del lugar de
montaje, una gran ventaja en lugares donde
no hay muchas alternativas para la instala-
cionde lacamaray se debe ajustar su angulo
para captar GUnicamente la escena deseada,
aprovechando al maximo la capacidad de
resolucién de la cdmara. Y, por Gltimo, los
domos PTZ con zoom éptico de hasta 22x 0
mas, que permiten ampliar el alcance efec-
tivo de identificacién de un punto cdmara.

Cygnus Electronics, marca creada por Big
Dipper, ofrece productos con altos estan-
dares de calidad, seleccionados para satis-
facer las necesidades de los usuarios, a
quienes seguimos acercando lo Gltimo en
tecnologia.

Nicolas Fontana
Jefe de producto en Big Dipper
y Cygnus Electronics

Big Dipper

+54 11 4481-9475
ventas@bigdipper.com.ar
www.bigdipper.com.ar




Linterna

RECARGABLE ESPECIAL

PARA SEGURIDAD

+ Lintenas con bateria de 6 volt - 4 amp.

* Recargable con 220 volt. o 12 volt del automdvil.

|deal para camping, caza, pesca, seguridad, luz de emergencia, etc.
*2 horas de autonomia

Representante de Baterias

Panasonic

Stock permanente en baterias importadas,
también tenemos en stock permanente
baterias de 12 volt 7 amp nacionales recicladas,
marca RISTTONE.
Se recomienda su uso s6lo en alarmas.

—

[NP7-12)

RlSTTONE

Tecnologia de punta

BATERIAS PARA
* Alarmas, UPS, Luces de Emergencias, Boyeros eléctricos, Juguetes, etc.
* Cortadoras de Césped - Carros de Golf - Hidrolavadoras Barredoras - Tijeras Hidraulicas - HidroGriias
* Motos: Importadas / Nacionales - JetSky - Cuatriciclos

* Automotores - Camiones - Grupos Electrogenos

TRABAJAMOS CON TARJETAS DE CREDITO

VISA®: .

RISTOBAT

RISTOBAT S.R.L. Cangallo 3984 - (1872) Sarandi - Buenos Aires - Argentina

Tel: (54 11) 4246-1778 - Fax: (54 11) 4246-6447
info@bateriasristobatsrl.com.ar - ventas@bateriasristobatsrl.com.ar - www.bateriasristobatsrl.com.ar

M E J O R P RECI O & CALIDAD


www.bateriasristobatsrl.com.ar
mailto:info@bateriasristobatsrl.com.ar
mailto:ventas@bateriasristobatsrl.com.ar
www.bateriasristobatsrl.com.ar
https://goo.gl/maps/HEcL1r8LtbNh9a6f8

SISTEMAS DE CONTROL DE ACCESO

Puertas Automaticas | Molinetes | Pasillos de Seguridad

DCM Solution, principal fabricante de equipamiento para sistemas de
control de acceso, ofrece una linea completa de productos para asistir a
distribuidores e integradores a mejorar las soluciones de seguridad y hacer
crecer su negocio.

Para mas informacion visite WWw.dcm.com.ar B .‘ m

solution



www.dcm.com.ar/Productos/Linea/CA/AG/AG400/Pasillo_motorizado
www.dcm.com.ar
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e REPORT o

Noticias destacadas sobre productos y eventos

Garnet Technology presente en Bariloche y en Uruguay

La compania sigue difundiendo sus tecnologias a través de distintos
roadshows que se llevan a cabo en Argentina y en otros paises de Lati-
noameérica.

El pasado 26 de septiembre, en el BEC - Bariloche, provincia de Rio
Negro, Garnet estuvo presente junto su distribuidor, Comarca Seguridad,
en una nueva Jornada de Seguridad Electronica. Al evento asistieron
mas de doscientos profesionales relacionados con el sector, entre ellos
empresas de seguridad, integradores y empresas de monitoreo, que lle-
garon de todas partes del pais.

Anteriormente, el 12 del mismo mes, la empresa participd en Uruguay,
junto a su socio de negocios local, Security Market, en la jornada llevada
a cabo en el NH Montevideo Columbia de la capital de Uruguay, a la que
asistieron méas de 100 personas

Estos dos eventos estuvieron por fuera de lo convencional, ya que se
puso el foco en herramientas comerciales para mejorar la rentabilidad
del negocio a través de nuevas técnicas, y asi desarrollar y hacer crecer
comercialmente la empresa.

La experiencia de participacion arrojo resultados muy positivos y prome-
te seguir esa senda en los eventos que se llevaran a cabo en Mar del Pla-
ta y Cafiuelas, provincia de Buenos Aires, para luego trasladarse a Peru.

Workshop de ventas, marketing y productos

Ante los cambios que se dieron en el mercado y en el habito de los con-
sumidores, ;qué deben tener en cuenta las empresas a la hora de vender
alarmas?

Entendiendo la nueva dindmica del mercado y las necesidades de los
usuarios, Garnet Technology llevé a cabo una serie de workshops con
la finalidad de debatir y reflexionar acerca de temas como los nimeros
del mercado de la seguridad electronica, el desarrollo de un modelo de
negocios, y la comprension de qué se ofrece y como se lo ofrece.

Otros de los temas tratados fueron cémo realizar una segmentacion de
mercado, cOmo generar una propuesta de valor a partir de un simple
analisis, y teoria de precios y valor econdmico. La comprension de estos
temas es clave para establecer una estrategia que permita acercar el
producto al cliente de manera mas eficaz en funcion del valor percibido.
Algunos de los interrogantes que se plantearon fueron:

- ;Donde encontramos nuevas oportunidades de negocio con alarmas”?
- Como consumimos: ¢,qué busca el cliente en un sistema de alarmas?

- Analisis del mercado: ;qué paso en los Ultimos cinco afios con 10s sis-
temas de alarmas?

- Fijacion del precio en funcion del cliente y de la competencia.

- Anédlisis FODA: s qué es y como lo puedo aplicar a mi negocio?




Intersec

26 — 28 Agosto 2020, La Rural Predio Ferial
Buenos Aires, Argentina

Exposicion Internacional de Segurldad

Proteccion contra Incendios,

Seguridad Electronica, Industrial
teccion Personal "

)y | ‘e
L
casel 2”7 H messe frankfurt

Camara Argentina
de Seguridad
Horarios: miércoles a viernes de 13 a 20 hs.
Evento exclusivo para empresarios, usuarios y profesionales del sector.
Para acreditarse debe presentar su documento de identidad.
No se permite el ingreso a menores de 16 anos incluso acompanados por un adulto.

Messe Frankfurt Argentina: + 54 11 4514 1400 - intersec@argentina.messefrankfurt.com



www.facebook.com/IntersecBuenosAires
www.instagram.com/intersecbuenosaires
www.twitter.com/Intersec_BA
www.intersec-buenos-aires.ar.messefrankfurt.com/buenos-aires/es.html
mailto:intersec@argentina.messefrankfurt.com
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Balance 2019

CEMARA cerrd otro
ano junto a sus socios

El 2019 fue un afio de cambios para CEMARA, que planted una agen-
da cargada en pos de generar una relacién aliin mas cercana con
sus socios, haciendo tangible el espiritu federal de la institucion.
Entre los logros de este afio se destacan:

- Doce nuevos socios, activos y adherentes; se incorpord personal
al area administrativa y se designaron nuevas autoridades en el
cuerpo directivo.

- Continud la relacién con la Federacion de Cadmaras de Seguridad
Privada de Mercosur; ademas, CEMARA particip6 activamente de
reuniones intercamaras, con el Ministerio de Seguridad, la Direccién
de Agencias de Seguridad Privada de la ciudad y la provincia de
Buenos Aires.

- En el ambito legal, se le solicitd al Ministerio de Seguridad la con-
formacién de una mesa de trabajo publico-privada para abordar
temas como la necesidad de modificar la Ley 12.297 y generar he-
rramientas de control més eficientes para el Estado.

- Se concretd exitosamente, junto a colegas y autoridades, el Pro-
tocolo de despachos policiales 911, gracias al cual se obtuvo una
eficiencia del 50 % en los llamados efectivos mediante la imple-
mentacion de una serie de procesos: la habilitacion de empresas
y usuarios, concientizacion, filtrado basico, protocolo de cons-
tatacion, utilizacién de normas y auditoria y seguimiento.

- Participacion en eventos como Security Day y SCE como disertante
y auspiciante en los formatos de feria comercial y presentaciones
de productos con capacitaciones.

- En el ambito de las capacitaciones, la plataforma educativa in-
corpord una aplicacién para Android, facilitando asf la accesibi-
lidad al pdblico interesado. CEMARA sumd, también, un nuevo cur-
so de instaladores de alarmas que permite brindar mas capaci-
tacién a este segmento de la actividad.

- Concrecion de tres Encuentros Nacionales de Socios en los que
se reafirmé la unién y el trabajo de quienes integran la Camara.

DESAFIOS 2020
Para el proximo afio, CEMARA esta trabajando en el proyecto de
diez nuevas comisiones, lideradas por directivos de la Camara:

- Comisién de Etica: para tratar casos puntuales de empresas so-
cias y actualizar el C6digo de Etica.

- Difusién: continuara la comunicacion fluida mediante estados y
difusién en grupo de WhatsApp de socios, newsletter, mailing tra-
dicional, redes sociales y distribucién virtual de los principales dia-
rios del pais.

Termina un afio de grandes logros para el desarrollo de la
actividad, que incluye el Protocolo 911 para el despacho de
moviles policiales ante casos de alarma. El 2020 serd,
asimismo, un afo de grandes proyectos y desafios.

- Innovacion tecnoldgica: se coordinara un temario, ademas de or-
ganizar charlas y talleres de interés, participacion de proveedo-
res e investigacion internacional.

- Eventos: se coordinaran encuentros con asociados, eventos, reu-
niones especiales y charlas con funcionarios pablicos.

- Marketing: buscara incrementar los asociados mediante tacticas
de captacién de nuevos socios.

- Relacién con asociados: se realizaran encuentros de trabajo y ta-
lleres que buscaran una activa participacion en las diferentes
delegaciones del pais.

- Relaciones institucionales: se profundizaran las relaciones con ca-
maras colegas, asi como también con sindicatos y funcionarios pa-
blicos, para unir fuerzas y realizar intercambios a nivel nacional.

- Técnica: se desarrollaran las relaciones con organismos de cer-
tificacion de procesos y normativas, homologacién de ensayos e
inspecciones bajo la Norma 4174/1.

- Capacitacion: se sumaran cursos de Jefe de Seguridad y Res-
ponsable Técnico y se profundizaran los acuerdos con la Cama-
ra Argentina de Comercio, la UTN, Universidad de Morén, AMIA
y el CEM.

- Legales: se presentara el proyecto intercamaras para la ley nacional,
la modificacion de la Ley 12.294 de provincia de Buenos Aires y
lareglamentacion del Anexo | de la ley de CABA. En las leyes pro-
vinciales, se acompanara a delegaciones y cdmaras colegas a pro-
fundizary proponer mejoras en su contenido. Se tratara la infor-
malidad del mercado de monitoreo y se dara apoyo institucional
a las empresas socias en su proceso de habilitacion en su juris-
diccién. También se reforzaran las relaciones con funcionarios pa-
blicos de la ciudad, la provincia de Buenos Aires y la Nacion.

CAMARA DE EMPRESAS DE |
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Ahora también protegemos la seguridad
perimetral de tu hogar.

ELECTRIFICADOR DE CERCA INDUSTRIAL ELECTRIFICADOR DE CERCA

GCP 10000 CR i CP 10000 CR POWER

-12.000 V Pulsativos -10.000 V Pulsativos

-Salida para sirenas -Salida para sirenas

-Cargador de bateria incorporado -Cargador de bateria incorporado
-Alimentacion bi-volt (127 Ve.a / 220 Vc.q) -Alimentacion bi-volt (127 Ve.a / 220 Vc.q)
-Electrifica hasta 15 km lineales -Electrifica hasta 5 km lineales
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La Pasarela Motorizada combina

INGENIERIA y DISENO
de una manera ideal

> MECANISMO MOTORIZADO DE ALTA RESISTENCIA
Y MUY BAJO MANTENIMIENTO.

> 0CUPAN EL MISMO ESPACIO QUE LOS MOLINETES
TRADICIONALES. EL REEMPLAZO ES MUY SIMPLE.

N > LUCES LEDs RGB EN EL FRENTE, TAPAS, VIDRIOS
LATERALES Y PUERTAS CON COLORES CONFIGURABLES.

| intefektran intelektron

& Sanle [ . 3| ) PUERTAS DE VIDRIO TEMPLADO RETROILUMINADAS
AP PERSONALIZABLES CON LOGO DE LA ORGANIZACION.

» BUZON DE VISITAS INTERNO CON SENSORES DUAL-TECH
DE INGRESO EFECTIVO Y CAJA LLENA.

> LECTORES DE HUELLA, PROXIMIDAD Y DISPLAY
DENTRO DEL PROPIO CUERPO.

> COMPATIBLES CON CUALQUIER CONTROL DE ACCESOS.
> VERSIONES PEATONALES Y DE PUERTAS AMPLIADAS

PASARELA MOTORIZADA " PARA PERSONAS CON MOVILIDAD REDUCIDA.
PAS FS-2000

Desarrollamos pensando en nuestros

INTEGRADORES y sus CLIENTES
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