El nimero de Incendios evitables
crecio de manera alarmante

Se

. MONITOREO INTELIGENTE y
3V TECH <«4> Presentan el servicio
mayorista de Vigilancia Virtual

. SEG International <z0- Inaugura
sede y apuesta al crecimiento

. M3K Argentina <32> Premiada
por Hikvision y Dahua

EVENTOS

. INTERSEC BUENOS AIRES
Entrevista a Ezequiel Gorbaran,
Gerente de proyecto <3s-

. Aplicaciones mdviles en el
negocio de la seguridad <so-
por Lic. Diego Madeo

CASOS DE EXITO

. Control de accesos en un
consorcio de propietarios <ss-

OPINION PROFESIONAL
. Las diferencias entre costo,
precio y valor <so-

por Ing. Modesto Miguez

. Los mejores productos y las
ultimas novedades del sector:
NANOCOMM <ss> ITEGO GPS
GARNET <ss> INTELEKTRON

BIG DIPPER ACADEMY

. Videosensor: deteccion eficaz en
sistemas de video con modo de
alarma <2> por Nicolds Fontana

. Boletin informativo con las
actividades de CEMARA <>
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SLA un aspecto critico de la
seguridad y el rastreo GPS

SmartPanics: La app que ayuda‘
a la seguridad en los municipios
Numero 138

ur1d5fd®

Jerarquizando Empresas, Productos y Servicios de Seguridad Electrénica

Diez tendencias en la industria
de la seguridad para 2021

Negocios de ¢

LEL 2

LOS PRODUCTOS LIDERES EN EL MERCADO
DE LA SEGURIDAD ELECTRONICA

SENSOR QUAD PIR
SWAN QUAD
EL SENSOR INFRARROJO
MAS PRECISO Y ECONOMICO

: Compensacion de

Auto estabilizador EeerEra_tura‘
de variaciones bidi
climaticas
6@“
-o—
i i
—0— . e
J Ajuste de ancho
Ajuste de 1
sensibilidad de pulso variable
PIR

. '@)'"
Rango de deteccion

de 18m con lente
gran angular

(&

Inmunidad a
animales
hasta 25kg

=

BATERIA
KEY POWER 12V 7AH
LA MAS VENDIDA EN ARGENTINA
POR SU CALIDAD Y DURABILIDAD

[KGY POWER 3
[ ree]

LOS MEJORES PRECIOS Y OPCIONES
DE FINANCIACION A 180 DIAS
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http://www.instagram.com/negociosdeseguridad/
http://www.facebook.com/negociosdeseguridad
https://twitter.com/noticiasRNDS
https://www.linkedin.com/company/negociosdeseguridad/
https://groups.google.com/forum/#!forum/negociosdeseguridad
https://issuu.com/negociosdeseguridad
https://api.whatsapp.com/send?phone=541175013776&text=Deseo%20recibir%20en%20mi%20WhatsApp%20la%20revista%20Negocios%20de%20Seguridad.%20Mi%20nombre%20completo%20y%20mi%20empresa%20son:
https://t.me/negociosdeseguridad
http://www.youtube.com/negociosdeseguridad
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SWITCH DISENADOS ESPECIALMENTE
PARA CAMARAS IP

(;i [ 1117

y

Ol

SWITCH CCTV POE PROFESIONAL

Con innovador sistema de refrigeracion
gracias a su geometria de conveccién

« Sin partes mecanicas
» Sin contaminacion sonora
« Mayor confiabilidad

Disipacidn Conveccion

GARANTIA DE POR VIDA c@ GARANTIA

CYGNUS 2 www.cygnus.la

electronics
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LINEA ENTRY LEVEL

5$1004-60

100 | | 6owW
. Mbps | | POE
=

4 ports entry level

= 4x puertos PoE+ @100Mbps

= Hasta 60W total PoE

= Uplink: 2x Ethernet @100Mbps
» Modo CCTV hasta 250Mts

+ 1.25Gbps / 0.88Mpps

$1008-120

100
Mbps

8 ports entry level

« 8x puertos PoE+ @100Mbps
« Hasta 120W total PoE

« Uplink: 2x Ethernet @1Gbps
» Modo CCTV hasta 250Mts

« 5.6Gbps / 4.2Mpps

$1016-200

® 300W
T PoE
16 ports entry level

« 16x% puertos PoE+ @100Mbps

+ 300W total PoE c/ indicador consumo
« Uplink: 2x Ethernet @1Gbps +

1x fibra optica SFP

« Modo CCTV hasta 150Mts.

$1024-300

@:@ 420W
T PoE
24 ports entry level

« 24x puertos PoE+ @100Mbps

« 420W total PoE c/ indicador consumo
« Uplink: 2x Ethernet @1Gbps +

1x fibra optica SFP

* Modo CCTV hasta 150Mts.

+ 7.2 Gbps / 5.36Mpps

LINEA HIGH END

$2004-240

Ej 1000 ’oi‘ 240W

4 ports industrial PoE

= Alimentacion redundante

« Fanless: disipacion de calor
sin ventilador mecénico

+ 4x puertos Hi-PoE @1Gbps

= Hasta 240W total Hi-PoE

= Uplink: 2x Ethernet @1Gbps +
2x fibra 6ptica SFP

= 5.6Gbps / 4.2Mpps

$2024-420-FL

DE POR VIDA

$2008-150-V2

i 1000 “'\

8 ports industrial PoE

« Alimentacién redundante

« Fanless

« 8x puertos PoE+ Gigabit @1Gbps
« Hasta 150W total PoE

= Uplink: 4x fibra 6ptica SFP
(soporta fast-ring)

« Modo CCTV por consola

= Administrable L-2

= Salida a relay programable por
caida de enlace

= 24Gbps / 17.9Mpps

24 ports high end PoE

» 24x puertos PoE+ @1Gbps

* Hasta 420W total PoE

* Uplink: 4x puertos Fibra SFP @1Gbps
* Administrable L-2

* 56Gbps / 41.7Mpps

\J

info@cygnus.la

$2024-420

24 ports high end PoE

= 24x puertos PoE+ @1Gbps

+ Hasta 420W total PoE

= Uplink: 2x Ethernet @1Gbps +
2x fibra éptica SFP

+ Administrable L-2

+ 56Gbps / 41.66Mpps

58024-10G / S824-10G

+ 8.8 Gbps / 6.55Mpps

24 ports modular core switch PoE
= Fuente de alimentacién redundante

« 3 Slots p/ médulos $7024-8F/8T

« Uplink: 2x Ethernet @1Gbps +

2x fibra dptica SFP

= Transmision de datos de alta velocidad
+ Administrable -2

« 70Gbps / 42Mpps

24 ports high end PoE / Sin PoE

* 24x puertos @1Gbps

* Hasta 370W total PoE

* Uplink: 4x puertos Fibra SFP @10Gbps
* Administrable L-3

* 128Gbps / 96Mpps

GARANTIA DE POR VIDA

Cygnus Electronics
Tel: (011) 5278-0022 / 3221-8153



mailto:info@cygnus.la
www.cygnus.la/product/s1004-60-v1/
www.cygnus.la/product/s1008-120-v1/
www.cygnus.la/product/s1016-300/
www.cygnus.la/product/s1016-200__trashed
www.cygnus.la/product/s7024-8f/
www.cygnus.la/product/s2024-420/
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TELEFONIA IP - CYGNUS / YEASTAR
TELEFONO IP CORPORATIVO TELEFONO IP ANDROID CON
CON DISPLAY A COLOR VIDEOLLAMADA Y MONITOREO
CYGNUS &= CYGNUS &
) T600 .6 lineas SIP
= I.meas S”_D, - Pantalla tactil de 7’
’ ;\ ;Ln;ﬁ? ;%CQ%ZPOE - PoE o fuente de 12V
. Doble puerto de red - Doble puerto de red

- 140 accesos rapidos

- Recibe video de
dispositivos IP/SIP

- Accionamientos
remotos

Se recomienda conexion y alimentacion con Switches PoE de Cygnus Electronics

- Instalacion de
escritorio o de pared

- Intercomunicador
con dispositivos IP/SIP

0

MEZRLIA 57 Yeastar BT 57 Yeastar

Esta nueva serie de centrales telefénicas La Serie S de Yeastar puede abarcar

es el resultado de un disefo pensado capacidades entre 20 y 500 usuarios,

y fabricado para el futuro de las con 10 a 120 llamadas simultéaneas
comunicaciones en PYMES

- Interfaz de usuario renovada - Diseno modular y flexible

- Panel de Operador, control en tiempo real - Transporta la voz sobre el protocolo

- Comunicaciones Unificadas avanzadas de Internet IP (VolIP)

. Capacidad de trabajo remoto - Gestiona llamadas internas, entrantes y salientes

- Solucién de Call Center simple y econémica - Adoptan los protocolos SIP/IAX2, ofreciendo

: . amplia compatibilidad
- Mejoras para el futuro con nuevas funciones

< Yeastar
<7 Yeastar

)
¢ Yeastar

CYGNUS : }-3) & info@cygnus.la [ www.cygnus.la

electromcs



mailto:cygnus.la
www.cygnus.la
https://cygnus.la/producto/t600/
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AKkuvox
SOLUCIONES PARA INTERCOMUNICACION

RESIDENCIAL Y MULTI-RESIDENCIAL

AKUVOX SmartPlus

© Notificaciones Push

) . COMPATIBLE CON TODOS
@ Vista de video previa LOS PRODUCTOS AKUVOX
(£X Videollamada en tiempo real

3 Llaves virtuales por tiempo limitado

) Desbloqueo de puerta remoto y registros

o ¥
1ty
- ey

X916S-LTE

- Pantalla tactil de 13"

a color, 2Mpx Starlight & HDR

+ Android, TCP/IP, PoE,
4G, ONVIF, HDMI, USB, IKD7

o EX

- Unidad exterior multi
residencial Anti vandalico

- Camara, teclado y lector
de tarjetas bi-frecuencia

- Intercomunicador
metalico empotrable

- - Boton de panico
para llamada directa

- Reconocimiento
Facial y huella digital

- Pantalla tactil 7",
3Mpx con IR, vision 120°

- Unidad exterior con video

@
M e 5 botones

— ¢ - Lectorde tarjetas
=15 13.56MHz & 125kHz y
| accionamientos remotos

o

- Unidad interior
10" Android

- Camara incorporada,
monitoreo y alarma

- Unidad exterior multi
residencial Anti vandalico

- Pantalla tactil de
4.3" a color, 2Mpx con IR

- Unidad exterior con
video Residencial

- Aplicacién movil: Audio/
video de llamada
y control de relé

- Unidad interior WiFi
de audio con teclado

- Display 2.3" brillante.
Zonas de alarma (8)

* Interfaces para acceso inteligente y control
del hogar

* Android, Wiegand, RS485, ONVIF, PoE, In/Out

» Comunicacion bidireccional por IP directa

» Control de acceso por Rostro, Huella, Tarjeta
( bi-frecuencia, 125 Khzy 13.56 Mhz) y Cédigo

* Visualizacion de camaras IP y canales
de un DVRs

* Integracion con centrales telefonicas por
protocolo SIP

g info@cygnus.la | www.cygnus.la

CYGNUS 3o
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Big Dipper
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SEGURIDAD EN PARADAS DE COLECTIVOS,

TERMINALES O ESPACIOS PUBLICOS

AEmergencia

Boton de panico

Domo

Antivandalico :

Escenario de aplicacion #1

Robo, violencia de género, acoso,

peleas callejeras

Boton de panico + disuasion inmediata con sirena
+ llamada al COM

Parada de
colectivos segura

Hecho de
inseguridad

B2 TM100
' =  Estacionde
® l‘r emergencias
i en gabinete antivandalico

Permite realizar llamada al COM
con audio bidireccional y video.

CYGNUS}:

Big Dipper

Ciudadano presiona
el botén de panico

con operador

Instantaneamente
se activa la sirena
y baliza para
disuadir el hecho

Domo antivandalico
Permite el monitoreo y

confirmacién del acto delictivo.

Botén de panico

Permite una llamada de panico
al COM + disuasién en el lugar
activando una sirena y una
baliza con luz de emergencia.

@ info@bigdipper.com.ar

Sirena

El COM recibe
la emergencia
y evalua la situacion

<

Escenario de aplicacion #2

Emergencia médica, notificacion de
siniestro o situaciones especiales

Llamada con botén directo para interactuar

El COM envia
fuerzas de seguridad

Baliza LED

Con flash intermitente de

alto poder para captar la
atencion ante una emergencia.

SIRENA DE 128db
Sirena disuasiva de
alto volumen.

| www.bigdipper.com.ar
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Big Dipper ZK [=co

MASTER DISTRIBUTOR

CONTROLADORAS DE ACCESO SERIE ATLAS

Software embebido basado en web, no requiere instalacion

ATLAS PROXIMIDAD ATLAS BIOMETRICO
Controladoras de 1, 2 y 4 puertas con aplicacion Controladoras de 1, 2 y 4 puertas con
web incorporada, para lectores de tarjetas aplicacion web incorporada, para lectores
de huella y tarjeta
ATLAS-100

ATLAS-160 P-ckeke:

- Comunicacién TCP/IP, Wiegand y OSDP - Avanzadas funciones de control de acceso
- Fuente de alimentacién PoE - Gestion web que permite vincular multiples

ATLAS, hasta 84 t
- Aplicacion movil disponible para |0S y Android g LSS

- Capacidad: 5.000 usuarios y 10.000 Eventos - Funciones de emergencia : bloqueo y
desbloqueo global, gestion de alarmas, PIN de
- Bloqueo y desbloqueo remoto coaccion, cédigos de emergencia,

generacion de informes

MODULOS DEL SOFTWARE WEB

ESCRITORIO PERSONAL MONITOR APP

Big Dipper ® info@bigdipper.com.ar | www.bigdipper.com.ar
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www.bigdipper.com.ar/products/view/4135
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Big Dipper ‘ LANZAMIENTOS E

Deteccion por cruce de linea de personas y/o vehiculos. Nuevo firmware con opcién

CAMARAS |P CON SMD PLUS: de Armado/Desarmado permite controlar el disparo automético de una sirena

conectada a la cdmara a través de la APP frente a una deteccion.

.Pi L S ] /4—._\ v

| Y _
Q y A

IPC-HDW3449TMP-AS-LED-0360B IPC-HFW3249EP-AS-LED-0360B IPC-HDW3449TMP-AS-NI-0360B

4Mpx Full Color — LED 30m 2Mpx Full Color - LED 30m 4Mpx Full Color - NO IR + NO LED
Mic integrado - SMD Plus + IVS Mic integrado - SMD Plus + IVS Mic integrado - SMD Plus + IVS

! = . : \ At
stvr gl @ = - h.
o

IPC-HFW3441EP-AS-0280B IPC-HFW3441TP-Z5-27135 IPC-HDBW5241EP-ZE-2713

4Mpx Starlight SMD Plus + IVS 4Mpx Starlight SMD Plus + IVS 2Mpx SMD Plus + Face capture
Mic integrado - IR 50m - Alarm + audio in/out Zoom motorizado 2.7 a 13.5mm - IR 60m Alarma + Audio infout - IR 50m

Zoom motorizado 2.7 a 13.5mm
L]
- L]

IPC-HFW5241EP-ZE-0560 IPC-HFW5442TP-AS-LED-0360B

IPC-HDW5541HP-AS-PV-0360B

4Mpx SMD Plus + Face capture 4Mpx Full Color - LED 20m Vigilancia activa: sirena y
Alarma + Audio in/out - IR 50m SMD Plus + Face capture LED disuasivos integrados
Zoom motorizado 12x de 5 a 60mm Alarma + Audio in/out SMpx SMD Plus + Face capture

Alarma + Audio in/out - IR 50m

GRABADORES XVR-12 CON SMD PLUS, PROTECCION PERIMETRAL Y RECONOCIMIENTO FACIAL:

Permiten aplicar SMD Plus en todos los canales analogicos, o proteccion perimetral en 2 canales, o reconocimiento facial en 2 canales.
Nuevo firmware con opcidn de Armado/Desarmado permite controlar el disparo automatico de una sirena conectada al XVR a través
de la APP frente a una deteccion.

XVR7108HE-4K-12

XVR5104HE-12

4+2ch / 1HDD Soporta camaras 4K Soporta camaras 4K
ID Facial en 1 s6lo canal 4+4 canales / THDD 8+8 canales / THDD
Entradas y salidas de audio y alarma Entradas y salidas de audio y alarma Entradas y salidas de audio y alarma

XVR5216A-12 XVR5216A-4KL-12

16+8ch /2HDD Soporta camaras 4K 32ch analog/IP
Entradas y salidas de audio y alarma 16+16 canales / 2HDD 2 discos rigidos

Entradas y salidas de audio y alarma

Big Dipper
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MASTER DISTRIBUTOR

INGRESOS DAHUA | @hua

Permite generar una alarma al detectar intrusos en un area radial dada por la distancia y angulo de cobertura. Ademas, se
RADAR: puede enlazar de forma auténoma con 1 o mas domos PTZ para que éstos hagan un seguimiento del objetivo detectado,
y asi poder identificarlo con lujo de detalle.

=4 — |
iy

PFB414W | PK—D456 PFR4K-E120

Permite montar un radar con un Radio: 450m Radio: 120m
domo PTZ en un solo soporte Angulo: 90° Angulo: 120°

) o
SD10A248V-HNI

. 2Mpx Starlight Zoom 48x
IVS + AutoTracking
Hi-PoE IR 450m
Opcional Laser disuasivo |

SD6AL233XA-HNR-IR - SD6AL445XA-HNR-IR SD6CE445XA-HNR

2Mpx Starlight Zoom 33x . - 2Mpx Starlight Zoom 45x 4Mpx Starlight Zoom 45x
SMD Plus + IVS + AutoTracking [ ..] SMD Plus + IVS + AutoTracking SMD Plus + IVS + AutoTracking
-y

Reconocimiento facial
8Mpx /4K Starlight Zoom 40x
SMD Plus + IVS + AutoTracking
Hi-PoE IR 500m
Opcional Laser disuasivo

Hi-PoE IR 300m Hi-PoE IR 300m IR 250m

& SD59232XA-HNR SD5A445XA-HNR SD5A225XA-HNR

s tiia

2Mpx Starlight Zoom 32x 4Mpx Starlight Zoom 45x 2Mpx Starlight Zoom 25x
SMD Plus + IVS + AutoTracking SMD Plus + IVS + AutoTracking SMD Plus + IVS + AutoTracking
IR 150m IR 150m IR 150m

CAMARAS AUTONOMAS PARA LECTURA DE PATENTE: OP<in paracaptura en velocidad o para

i ITC215-PW4I-IRLZF27135 ITC237-PW6M-IRLZF1050

Sistema Stop&Go Sistema Free Flow
Alcance de hasta 8m Alcance de hasta 30m
Permite cargar lista blanca para Permite cargar lista negra para
controlar una barrera generar un alerta

® info@bigdipper.com.ar | www.bigdipper.com.ar
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MUCHO MAS QUE UN
COMUNICADOR DE ALARMAS

LA SOLUCION €EN EPOCAS DE PANDEMIA! J_

DX SAM 2 @ 2

CON 5 VIAS DE comumc#ﬂéﬂ

2G| 3G | SMS | EMAIL | WIFI

-

COMPATIBLE CON PANELES

DSC® - PARADOX® - GARNET®
HONEYWELL® - CROW® p

BENEFICIOS PARA EL CLIENTE

v Disminucion significativa de costos D fullcontrol
operativos para las empresas de

inohitoréo: v App gratuita para controlar el panel
o dei s de alarmas. ARMAR - DESARMAR /
+ Minimo costo de inversién. ACTIVAR - DESACTIVAR

Para empresas de monitoreo la App
es personalizable.
¥ Programacién remota total del panel | jnea autogestion o de monitoreo.
de alarma, sin asistir a la vivienda del
abonado.
v Asistencia al cliente al visualizar el
teclado del panel

4 DX VIRTUAL Expert

COMPATIBLE CON DX CAM

—
()

e DXCAMZ

%\h Verificacién Visual de Alarmas.
' ' Se incorpora a tu sistema de alarma

sin reemplazarlo.
* PRODUCTO ADICIONAL

jCONTACTE A NUESTRA RED DE EXPERTOS!

SEGUINOS EN LAS REDES SOCIALES

www.dxcontrol.com 3 dxcontrol@dxcontrol.com.ar f ¥ B O in /bxconTROL
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iSeguridad en su maxima expres

EQUIPO

EL EQUIPO MAS COMPLETO Y SEGURO AHORA CON
TODAS LAS PRESTACIONES

® Dx EL MEJOR Y

EL MAS RAPIDO
TRANSMISOR RADIAL | WIFI - NUEVO

UNIVERSAL CID

Permite monitorear de manera facil, segura y
transparente, cualquier panel de alarmas con
comunicador telefonico en formato Contact ID

o a través del bus de datos en los paneles compatibles.
Transmision dual via Radio y Wifi.

Programacion y Actualizacion remota de Firmware.
Compatible con APP FULL Control, DX CAM

y DX Virtual Expert

()4 er

Verificacion Visual de Alarmas.

Se incorpora a tu sistema de alarma
sin reemplazarlo.
PRODUCTO ADICIONAL

—_—_—— =

A
,/ CONTROLE \
/' ELPANEL °,
Fr———n \ DESDE

/ \ X
\
|/ TECLADOR ' .
{ VIRTUAL |/
\ REMOTO /
\
A\ /!

CONSULTAR VERSIOMES

CONFIGURE EL PANEL DE SU
CLIENTE DE FORMA REMOTA

SEGUINOS EN LAS REDES SOCIALES

dxcontrol@dxcontrol.com.ar
/DXCONTROL

Av. Rivadavia 12396, Ciudadela, Provincia de Buenos Aires - Argentina
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iLideres en el mercado!

VERIFICACION VISUAL
DE ALARMAS g,

- 4 Yy,

Se incorpora a tu sistema‘de alarma
sin reemplazarto '

Disminucion significativa de
costos operativos.

Minimo costo de inversion.

Envia las imagenes a la empresa
de monitoreo en vivo y grabadas.

SERVIDOR WEB DE IMAGENES

+ Recepcion de imagenes y video.
« Almacenamiento en la nube.
= Envio de alertas al frontend.
o=@ . Envio automatico de mails con imagenes recibidas.
= Envio automatico de imagenes HTTP POST.
= Analisis de imagenes a través de Google Vision.

+ Geolocalizacion de instalaciones a través de Google Maps.
« Administracion de la seguridad (usuarios).
= Administracion de instalaciones, equipos y eventos.

Compatible con todos los comunicadores Dx Control
de la dltima generacion

@ = DX

COMUNICADOR RADIAL COMUNICADOR 2G | 3G | SMS COMUNICADOR UNIVERSAL COMUNICADOR UNIVERSAL WIFI
UNIVERSAL CID - EMAIL | WIFI CID - WIFI

SEGUINOS EN LAS REDES SOCIALES
f ¥ B @ in



www.dxcontrol.com
www.facebook.com/DxControl/
www.youtube.com/channel/UCbwHr1KNjTgo7Df0eq6CjQQ
www.twitter.com/dxcontrolsa
www.linkedin.com/company/1913688/
www.instagram.com/dxcontrol
www.dxcontrol.com
www.dxcontrol.com/productos/comunicadores-2g-3g-wifi-sms#dx-full-wifi
www.dxcontrol.com/productos/comunicadores-2g-3g-wifi-sms#dx-active
www.dxcontrol.com/productos/comunicadores-2g-3g-wifi-sms#dx-sam-2-wifi-2g-3g
www.dxcontrol.com/productos/transmisores-radio-y-radio-gprs#dx-full-id
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Starx Security

Balance 2020 y proyeccion 2021

La bateria Key Power y los sensores de interior de Crow fueron los productos que lideraron las ventas

de laempresa en 2020. Este ario, Starx continuard proponiendo tecnologia de ultima generacion, asi

como elementos de prevencion y deteccion temprana de sintomas de COVID-19.

D urante el ano 2020 todos tu-
vimos que adaptarnos a una
realidad inédita, que requiri6 de
esfuerzos adicionales, creatividad,
perseverancia y resiliencia por par-
te de las empresas. En este sentido,
los integrantes de la empresa Starx
se encuentran muy orgullosos de
los resultados obtenidos pese a un
contexto muy adverso. Tienen la
conviccion de que pudieron salir
adelante apoyandose en sus mas de
25 anos de experiencia en la indus-
tria, en su equipo y en sus clientes.
En la empresa, como en todas, hubo
productos y servicios que se desta-
caron por su nivel de ventas durante
2020, asi como ingresos que consi-
deran que se destacaran en el 2021,
vinculados tanto con el rubro de las
baterias como con la seguridad y
las soluciones innovadoras ante el
CovID-19.

PRODUCTO ESTRELLA

“Para nuestra empresa, la estrella
de 2020 fue sin dudas la bateria Key
Power 12 V 7 Ah de electrolito ab-
sorbido, que por segundo afo con-
secutivo fue la bateria mas vendida
en Argentina para el mercado de la
seguridad electrénica’, aseguraron
desde el Departamento de marke-
ting de la compafiia. Selladas, libres
de mantenimiento y con garantia
de 1 ano, las baterias Key Power
poseen tecnologia AGM (ldmina de
vidrio absorbido) para una eficien-
te recombinacién de gas (de hasta
un 99 %). Tienen un indice de auto-
descarga bajisimo, de alrededor del
3 % mensual, y estan disehadas es-
pecialmente para otorgar un ser-
vicio de potencia y calidad a largo
plazo, tanto en aplicaciones esta-
cionarias como ciclicas. Por ultimo,
se las puede instalar en cualquier
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LOS PRODUCTOS LIDERES EN EL MERCADO
DE LA SEGURIDAD ELECTRONICA

SENSOR QUAD PIR

SWAN QUAD
EL SENSOR INFRARROJIO
MAS PRECISO Y ECONOMICO

BATERIA
KEY POWER 12V 7AH
LA MAS VENDIDA EN ARGENTINA
POR SU CALIDAD Y DURABILIDAD

KGY POWGR ﬁ
[—=—==]

LOS MEJORES PRECIOS Y OPCIONES
DE FINANCIACION A 180 DIAS

orientacion. Durante 2020, ademas,
las baterias Key Power fueron homo-
logadas y estan siendo comercializa-
das en varios paises de Latinoamé-
rica con una excelente recepcion, lo
cual las esta consolidando entre las
preferencias de los instaladores.
“Por otra parte, nuestra linea de
baterias estacionarias Hi Starx son
actualmente una de las mas utiliza-
das para sistemas de UPS, tanto por
su fiabilidad y calidad como por su
duracién y precio’; ampliaron desde
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laempresa. La linea completa de ba-
terias Hi Starx incluye desde mode-
los de 12V 1,3 Ah, hasta baterias de
12V 150 Ah.

SERIE SWAN DE CROW

“En sensores de interior, por lejos,
SwanQuad, el Quad PIR infalible de
la marca israeli Crow, se diferencié
y destacd de su competencia, tanto
por su tecnologia de vanguardia y
precision inigualable como por su
precio promocional increible’, dije-
ron desde la empresa. El sensor de
movimiento SwanQuad utiliza una
lente 6ptica que incluye un sensor
PIR cuddruple (de cuatro elementos),
Unico en el mercado con tecnolo-
gia Quad Linear Imaging, que ofre-
ce nitidez extrema. Tiene un rango
de deteccién de hasta 18 metros,
el cual supera con creces a sus pa-
res del segmento. Adicionalmente,
permite ajustar la sensibilidad del
sensor PIR manualmente, lo cual se
complementa con el sistema ASIC
para autoestabilizar las variaciones
del entorno (clima o movimiento de
la vegetacién) para asi eliminar las
falsas alarmas en cualquier contexto.

Gracias a estas caracteristicas, el
SwanQuad alcanza niveles excep-
cionales de rendimiento de captura
y estabilidad. Ademas, posee un di-
selo compacto para instalaciones
residenciales o comerciales y se ins-
tala en altura, entre 1,8 y 2,4 metros,
lo cual le permite alcanzar su maxi-
mo rango de deteccion.

La carcasa del detector ofrece un
facil acceso para el cableado e in-
cluye un tamper para evitar intromi-
siones indeseadas. Posee un buen
espacio para las terminaciones vy,
gracias a su kit de montaje, puede
instalarse en la pared, en la esquina
o en el techo con un soporte facil
de usar. Es asi que su tecnologia y
performance general le permitio cer-
tificarse en el grado 2 de la norma
internacional EN50131, entre otras.
Por otro lado, el detector de Crow
incluye ajuste de ancho de pulso
variable y sensibilidad para ignorar
los movimientos provocados por
animales pequefos y mascotas de
hasta 25 kilos.

“En lo que respecta a su tecno-
logia, el sensor Swan no encontré
competencia en 2020 y eso se com-
plementé con un precio promocio-
nal extremadamente accesible, lo
cual lo convirtié en un caballito de
batalla sin parangén en el segmen-
to de sensores de interior. También
este ano el periférico sigue mante-

niendo un precio de lista sumamen-
te atractivo’, concluyeron desde
Starx Security.

1’—)---",r

PANEL RUNNER

“Como representantes exclusivos
de Crow en Argentina fue un orgu-
llo para nosotros presentar en 2020
en nuestro catdlogo el Ultimo pa-
nel Runner 8/64 desarrollado por la
compafhia, un panel imprescindible
para los sistemas de seguridad de
industrias y depositos’, dijeron re-
presentantes de Starx. Esta nueva
versidon del Panel Runner 8/64, que
fue presentada a través de un webi-
nar gratuito en diciembre 2020, esté
disefada para administrar sistemas
de seguridad de grandes espacios,
como oficinas, industrias o depdsi-
tos, y ofrece control de accesos para
hasta 2.000 usuarios.

El 8/64, al igual que el resto de la
familia de paneles Runner de Crow,
es de origen israeli. La diferencia en
esta version es que cuenta con pro-
piedades que lo hacen perfecto para
integrar y administrar la seguridad
de grandes superficies. Entre ellas:

« 16 zonas, expandibles hasta 64.

+2.000 usuarios.

+2.000 eventos.

+ 64 entradas.

-4 salidas expandibles a 32 para sire-
nas o domotica.

« TCP/IP incorporado.

El sistema de control de accesos,
por su parte, es compatible con lec-
toras de proximidad Wiegand e HID,
lo cual le permite conectarse con las
lectoras mas difundidas en el mer-
cado. Ademas, posee conexién de
TCP/IP incorporada en el panel origi-
nal para configurar via IP (direccidn
web) y tiene la posibilidad de inte-
grar médulos de GSM/GPRS.

SENSORES BIG RANGE

En sensores de exterior, en un afho
tan complejo a nivel econdmico,
desde Starx buscaron ofrecer a sus
clientes productos de calidad y pre-
cision, con costos accesibles. En pos
de satisfacer esas necesidades, el
catélogo de la empresa incluy6 e in-
cluye un ddo completo y econémico
de sensores de exterior: los sensores
BRCS98 y BRCs80N de Big Range.
« BRCS98: sensor de movimiento do-
ble PIR méas microondas de exte-
rior, con rango de 12 metrosy 110°
que incluye un software inteligente
anti falsas alarmas. Los sensores de
esta linea ofrecen también fuer-
te inmunidad a la luz, tecnologia
exclusiva de compensacion de
temperatura de rango completo
y andlisis digital de inmunidad a
mascotas de hasta 25 kilos.

El BRCs80N: sensor doble PIR cor-
tina de exterior, con dos detecto-
res PIR independientes de doble
elemento para formar detecciones
de cuatro zonas que cubren un
total de 24 metros (12 metros de
cada lado). Es ideal para ventanas,
puertas y portones. Al igual que
el BRCS98, incluye un software in-
teligente para reducir las falsas
alarmas y tecnologia de compen-
saciéon de temperatura de rango
completo. Su inmunidad a masco-
tas es de hasta 30 kilos y se com-
plementa con una alarma de audio
para evitar intrusiones viciosas.

L

CONTROL DE ACCESOS

Desde marzo del pasado afo, la
nueva realidad instalada y que con-
tinuara seguramente gran parte de
2021 obliga a implementar medidas
de prevencion frente al COVID-19.
Starx, en ese aspecto, rapidamente
estudio las necesidades de sus clien-
tes e identificé soluciones innova-
doras, eficientes, efectivas y econo-
micas para que puedan retornar a
la presencialidad de sus labores sin
dejar de cuidarse.

Algunos de los productos en su
cartera son:
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-SENSOR DE INTERIOR QUAD PIR-

SWANQUAD

EL SENSOR INFRARROJO
MAS PRECISO Y ECONOMICO

DEL MERCADO

Auto estabilizador  Compensacion de Ajuste de Siedadsancho Inmunidad a
de variaciones temperatura sensibilidad J animales

climaticas bidireccional PIR de pulso variabla hasta 25kg

CONOCE OTROS MODELOS
QUE PUEDEN INTERESARTE:

SWAN1000 D&D

Detector de movimiento de
Detector Microondas doble elemento resistente

e infrarrojo pasivo a semi-intemperie

Doble Pir Quad

Detector doble PIR y Microondas

+ Microondas de exterior

Rango de deteccion

de 18m con lente
gran angular



www.starx.com.ar/seguridad/productos/swanquad/
www.starx.com.ar/seguridad/productos/dd/
www.starx.com.ar/seguridad/productos/eds3000/
www.starx.com.ar/seguridad/productos/brcs-98/
www.starx.com.ar/seguridad/productos/swan1000/
www.starx.com.ar/seguridad/categoria-producto/movimiento/?product-page=1

-BATERIA DE ELECTROLITO ABSORBIDO-

KEYPOWER 12V 7AH

LA MAS VENDIDA DEL PAIS
POR SU CALIDAD Y DURABILIDAD

KEYPOWGR-C

ACCEDE A LA LINEA
MAS COMPLETA PARA UPS

EL ESTANDAR
MAS ALTO
EN BATERIAS.

IEIAI’EFIIA BV 4.54H I I BATERIA 6V 9AH | I BATERIA 6V 12AH I IEI:\TERI:\ 12V 0,8AH ] |BnTERI.ﬂ 12V 1.34AH I

CONSULTA
TODOS NUESTROS
MODELOS EN
STARX.COM.AR

IBATERIAQV 2.3AHI IBATERIAHV é.SAHI IBnTER[AuV T.5AH I I BATERIA 12V 9AH I

SUMATE A LA RED DE DISTRIBUIDORES EN TODO EL PAIS
iENVIOS GRATIS A AMBA Y COSTA ATLANTICA!
LAS MEJORES OPCIONES DE FINANCIACION

STARX | Somos seguridad

& 011 2150 8700 B< ventas@starx.com.ar @ Pepiri 758,
)+ 54 9112617 3712 & www.starx.com.ar Parque Patricios, CABA



www.starx.com.ar
ventas@starx.com.ar
https://api.whatsapp.com/send?phone=5411461127898
https://goo.gl/maps/6tT3cHheQLLHGzuA7
tel:+541150916500
www.starx.com.ar/baterias/productos/keypower127
www.starx.com.ar/baterias/
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- El barbijo electrénico KN95 Purely

de Xiaomi, que cumple con el es-
tandar KN95 (equivalente al N95),
se destaco por contar con un ven-
tilador recargable que favorece la
entrada constante de aire fresco
via tres modos/velocidades ultrasi-
lenciosos. Asi, se adapta a la activi-
dad que realice la persona y se evi-
ta que los anteojos se emparien en
invierno. Ademas, por su corte, se
ajusta facilmente a la cara y posee
una tela suave y agradable al tacto.
Después de probar varios modelos,
se incorpord a la oferta el termé-
metro infrarrojo XS-IFTO05A, uno
de los termédmetros mas sensibles
y precisos del mercado (precision
de + 0,3 °C), capaz de hacer la me-
dicion correspondiente entre 0,5
y 1 segundo. El sensor esta espe-
cialmente disefado para tomar la
temperatura de la frente y tiene un
alcance de hasta 5 centimetros. Un
aspecto no menor, ademas, es su
precio, sumamente accesible para
las prestaciones que ofrece.

Esta nueva realidad trajo a la vida
cotidiana productos antes solo
vistos en las peliculas o en imple-
mentaciones muy especificas. Sin
embargo, para un control de acce-
sos de afluentes masivos eficiente
y veloz, las camaras termogréficas
portétiles de 165K UTi165K y la
UTi165H de Big Range probaron
ser de suma utilidad. Las razones
son sencillas: miden la temperatu-
ra corporal a un metro de distancia
y alertan en caso de fiebre con una
precision de £ 0,5 °C, con inmuni-
dad a barbijos.

También hablando de eficiencia en
control de accesos, la camara con
reconocimiento facial BRTC191S
de Big Range es un nuevo produc-
to ofrecido por Starx que permite
la identificaciéon de uso de barbijo
y medicién de temperatura, todo
en una misma instancia. Su velo-
cidad de reconocimiento y control
de temperatura es de aproximada-
mente 0,5 segundos y tiene capa-
cidad para almacenar y detectar
hasta 10.000 rostros, asi como me-
morizar 10.000 registros.

COMPROMISO ENFOCADO

EN EL CLIENTE

“Tan importante como toda nues-
tra oferta de productos y el catédlogo
de soluciones fue continuar nuestro
compromiso y esfuerzo para ofre-
cer opciones de financiacién uUnicas
en el sector, lo cual se convirtidé en
otro de los pilares para sobrellevar
el 2020" describieron desde la em-
presa sobre la sostenibilidad de las
ventas. “Incluso en un aflo como el
anterior, y tal como lo hicimos du-
rante otros periodos de complejidad
econdmica para nuestro pais, segui-
mos seguros de que es un aspecto
clave para continuar consolidando-
Nnos como socios estratégicos de dis-
tribuidores, empresas de monitoreo,
instaladores del sector y corporacio-
nes’, ampliaron.

Entre las opciones comerciales,
Starx ofrecié a sus clientes tasas de
interés accesibles y sustentables,
incomparables con las que ofrece
el sistema bancario y financiero na-
cional para préstamos. Mediante
estas opciones de financiacion vy
una variada y completa oferta de
productos, Starx continué promo-
viendo la industria y el mercado lo-
cal con estas facilidades. “Estamos
convencidos de que esa es la forma
para crecer también nosotros como
empresa’; aseguraron sobre la estra-
tegia comercial adoptada. “Permite,
a nuestros clientes, por ejemplo,
concretar compras y recibir stock in-
mediatamente, congelando el tipo
de cambio y logrando que las tasas
de interés, de por si bajas, se diluyan
ante las constantes devaluaciones
del peso nacional’, senalaron.

FUTURO

“Desde hace mas de 25 afos, en
Starx trabajamos en la importa-
cién, fabricacion y distribucién de
productos de seguridad electrénica
y baterias. Representamos marcas
reconocidas a nivel internacional,
con una incesante vocacion por el
servicio y la calidad. Ofrecemos un
amplio porfolio de productos de
alta calidad, pensados para la segu-
ridad, el bienestar y la tranquilidad
del cliente final’, aseguraron desde
la empresa sobre el compromiso
con el mercado y los profesionales
del sector. “Nos enfocamos en dar
respuesta a las necesidades espe-
cificas de cada cliente a través de
un detallado analisis y diagndstico
inicial. Esto nos permite presentar e
implementar una solucién efectiva
y adecuada para cumplir con diver-
sos tipos de proyectos, y entregar
servicios llave en mano que inclu-
yen asesoramiento, mantenimiento
y optimizacion de recursos, entre
otros atributos”.

“Desde nuestros inicios ofrece-
mos una de las mejores opciones
de financiacion de la industria. Asi,
logramos, a pesar de la adversidad,
mejorary crecer en 2020y ese segui-
rd siendo nuestro camino en 2021
concluyeron. |

STARX SECURITY

® 5411 2150-8700
ventas@starx.com.ar
® www.starx.com.ar

@ /starx_security


tel:+541121508700
www.instagram.com/starx_security

NUEVA ALARMA

REVO400T

MAYOR ALCANCE

Lideres en alarmas VECINALES

Nuevas Funciones

Funcién de 4 Botones de eventos independientes.
Proteccion por sobrecarga de corriente VAC.
Funcién hablada de llamado al 911

Exclusiva funcion de sistema de evacuacion hablado.

Proteccion por inversion de polaridad de bateria.
Tecnologia de estado solido hasta 4 reflectores
Led de 50W.

Compatible

IRINA30ST

ONTACTANOS: 72

2 @ 0

AVISO ROBO VEHICULO  EMERGENCIA MEDICA

Accion: Sirena hablada., Accién: Sirena hablada
Audio: Diferentes Audio: "atencion,
sonidos de sirena y emergencia médica".
mensajes hablados.

AVISO ROBO DOMICILIO ALERTA POLICIAL  TRANSMISION REPETIDORAS

Envia un SMS de asalto.  Accién: Sirena hablada
No activa la sirena Audio: "atencion,
IRINA3OST. alerta policial”.

ot &

SALIDA DE LUCES

Capacidad de
reflectores 100W.

ALERTA DE FUEGO

Accion: Sirena hablada
Audio: "atencion,
alerta de incendio”.

ChO

Transmisién entre
alarmas formando un
corredor seguro.

240 USUARIOS

Capacidad de 240
controles Magic.

COMPATIBLE TECHNO123

Compatible con
comunicador universal.


www.instagram.com/alarmashexacom/
www.facebook.com/alarmashexacom/
www.youtube.com/channel/UCzPS4is8t17zWDBQUdTP35Q
www.hexaweb.com.ar
mailto:hexaweb.com.ar
tel:+541145721219
www.hexaweb.com.ar/alarma-vecinal-revo400t
www.hexaweb.com.ar/irina30st
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SEGURIDAD ELECTRONICA

ALEAN

Barreras Arp%wﬂg/'af

SERIE: ABI

Barrales infrarrojos para exterior
de 2 a 10 haces.

Modelo: ABT-i
Barreras infrarrojas con soporte,
para exterior de 2 haces.

NIEBLA HIELD JL

LLUVIA NIEVE

Adaptable al 4 Frecuencias

ambiente

IP65 A prueba
de Agua

SUCURSAL CENTRAL
MARIANO PELLIZA 4112
Munro, Buenos Aires
(011) 4756 0709

Q
Q

SERIE: ABT

Barreras infrarrojas para exterior
de 2 haces, hasta 60 mts.

SERIE: ABE
Barreras infrarrojas para exterior
de 3 haces, hasta 250 mts.

el

Alcance Senal Display led de
perimetral de intensiva 2 digitos de
30a 250 mts. sefal

SUCURSAL LA PLATA : Calle 119 N° 258

Cel. 1137929710 ©

SUCURSAL TUCUMAN : Santiago del Estero 1351
Cel.115717 4793 (©



https://goo.gl/maps/XenQe6DMvuEPhHuL6
https://goo.gl/maps/viniew84ncJ46fQt5
https://goo.gl/maps/5bDPEpedm6vMGy969
api.whatsapp.com/send?phone=5491137929712
www.instagram.com/dexa.seguridad
www.facebook.com/DistribuidorDexa
api.whatsapp.com/send?phone=5491137929712
api.whatsapp.com/send?phone=5491157174793
tel:+541147560709
www.dexa.net.ar/productos/catalogo/?page=1&marca=98
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Serie ABH Barreras Infrarrojas
con funcion ANTINIEBLA

ABH 100L - 250L



www.dexa.net.ar
mailto:ventas@dexa.com.ar
www.dexa.net.ar/productos/catalogo/ver/1324
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Nuevo comité Alas Argentina

ASOCIACION
LATINOAMERICANA
DE SEGURIDAD
www.alas-la.org

()

oco antes de finalizar 2020, el

16 de diciembre de ese afio,
se llevé a cabo el ultimo café del
comité ALAS de Argentina, en el que
oficialmente se dio la bienvenida al
nuevo grupo de trabajo que afron-
tard el 2021 con muchos proyectosy
alianzas entre socios.

El 2020 fue diferente pero no dificil:
la primera comision, liderada por el
Lic. Daniel Banda, logré adaptarse
y aprender como llevar adelante
acciones para posicionar a la Aso-
ciacion Latinoamericana de Seguri-
dad en el territorio argentino. ALAS
busca ubicarse como una entidad
que fomenta negocios y colabora
con diferentes organismos publi-
cos y privados, con el objetivo de
difundir las ultimas novedades en
cuanto a tecnologias del sector y po-
tenciar las buenas practicas técnicas
y comerciales entre sus asociados
como motor de proyeccién nacional
e internacional.

Integrado por personas con ideas
disruptivas, el nuevo comité acom-

ANA |

pafnard a las viejas y a las nuevas
generaciones, preparadas para tra-
bajar de manera no convencional.

Segun el Lic. Diego Madeo, presi-
dente electo, “en ALAS trabajamos
transversalmente abarcando toda
la cadena de valor de esta industria,
desde el fabricante, el distribuidor, el
integrador, el proveedor de servicios
y el profesional de la industria, hasta
el usuario final, que justamente es
el que mas nos necesita. Comenza-
remos a profundizar la capacitacion
y el networking entre los socios y no
socios”. Para ello, ALAS y su comité
de Argentina cuentan con profesio-
nales, cada uno experto en temas di-
ferentes, acordes a las vicepresiden-
cias que lideraran.

ALAS INTERNACIONAL

nité
Nacional
ARGENTINA

Actualmente el comité esta traba-
jando sobre ideas que incrementen
el networking, fomentando el inter-
cambio entre marcas, los integra-
dores y los consumidores finales,
y profundizando en plataformas
y herramientas que permitan una
vinculacion mucho mayor con sus
socios. La asociacidon presentara un
cronograma de capacitaciones en-
focadas tanto en usuarios finales
como en el sector de la mano de
expertos de todo el pais. “Vamos a
posicionar aln mas esta asociacion
como referencia consultiva de la se-
guridad electrénica. Trabajaremos
para reforzar esta idea en Argentina
y, en este camino, hacer negocios’,
concluyé Madeo.
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itegogps

Distribuidor Master Argentina

"\
Quech clink Hardware para Rastreo de Activos

WIRELESS SOLUTIONS

GED

e Tamano compacto e Sensor de

» 2 Entradas Movimiento
¢ 2 Salidas ¢ Comportamiento
» Antenas internas del Conductor

» Geo-Cercas

Covaoow J<

« 3 Entradas e Geo-cercas

» 3 Salidas e Acelerémetro
o Puerto Serie RS232 » Comunicacion
» Antenas Internas, bidireccional

GPS externa adicional

G ©

 Portatil mdltiples aplicaciones

e Baterfa recargable de 2600 mAh
¢ Resistente al Agua

+ Botdn de Péanico o Evento

» Acelerémetro

» Gestion de Bateria Smart

GED ©
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TECHNOLOGY

Soluciones
Inteligencia
Solucion Térmica ArtiﬁCiaI

Camara térmica y Black Body

Soluciéon de control de Flujo

Camara con conteo de personas en interiores

Solucion ANPR

Reconocimiento de Patentes

Solucién Perimetro:::
Radar, Solar y Cdmara 4G

| Solucion Control de Acceso

Deteccion de temperatura y Reconocimiento facial
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© Tel.: (54-341) 5284080

® e-mail: contacto@dmasrl.com.ar

© www.dmasrl.com.ar
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Vigilador Virtual Mayorista,

la evolucion de la videovigilancia

Una oportunidad de negocios llave en mano

La tecnologia de video aplicada al control de accesos con monitoreo online remoto tiene su sintesis

en los tétems de seguridad. Sobre su aplicacion, posibilidades y crecimiento hablan los gerentes de

Monitoreo Inteligente y 3V Tech, quienes llevan adelante el proyecto Vigilador Virtual Mayorista.

\/

MONITOREO INTELIGENTE

@ +54 1152392939
© ventas@monintel.com.ar

www.monitoreointeligente.com.ar

3VTECHS.A.

@ +54115031-0491
© info@3vtech.com.ar
www.3vtech.com.ar

E | tétem de seguridad es una so-
lucion pensada para edificios

que combina la visualizacion de ca-
maras del lugar con lainteraccion en
tiempo real entre los habitantes del
edificio y un operador. Este ultimo,
ubicado en una central de monito-
reo, ayuda a prevenir situaciones de
inseguridad comolasentraderasyes
capaz de llamar a emergencias mé-
dicas en caso de que sea necesario,
ademas de controlar los ingresos y
los egresos del edificio.

“El Vigilador Virtual Mayorista es
un novedoso servicio que se basa
en la videovigilancia remota para
brindar seguridad tanto en edificios
residenciales como de oficinas o de
uso mixto. Tiene como fundamento
lainstalaciondeuntétemenlaentra-
da principal, el cual se complementa
conunsistemacombinado de cdma-
ras y sensores ubicados estratégica-
mente”;explicé RamiroRiva, Gerente
de Negocios de 3V Tech.
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“Se trata de una solucién llave en
mano: el tétem se conecta directa-
mente a una red y provee servicio
automaticamente. La instalacién de
camaras y controles de accesos aso-
ciados son potestad de la empresa
instaladora”, explicé por su parte
Judith Taglia, Gerente Comercial de
Monitoreo Inteligente.

- ;Cémo surgid esta alianza estra-
tégica?

Judith Taglia: Monitoreo Inteligen-
te viene ofreciendo servicios de mo-
nitoreo con un concepto mayorista
desde hace afos. Cuando desde 3V
Tech nos hablaron del Vigilador Vir-
tual,sunuevodesarrollo,entendimos
que la nuestra era una union sinérgi-
ca: ellos como desarrolladores de la
tecnologia y nosotros al volante de
la solucién, cada uno enfocado en
brindar desde su lado lo mejor para
el cliente.

- El tétem, como componente del
Vigilador Virtual Mayorista, jposee

™
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7 Ramiro Riva
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alguna particularidad?

Ramiro Riva: Si, es una solucion
patentada. Cuenta con una pantalla
inteligente que contiene un espejo
virtual, un banner inferior en el que
seexhibeinformaciéonentiemporeal
y posee la tecnologia necesaria para
interactuar en vivo con un operador
apostado en la central de monitoreo.
Adicionalmente, el operador puede
accionar de forma remota luces y
sirenas para disuadir al intruso. El t6-
tem puede complementarse con el
modulo de puertas monitoreadas, lo
que permite controlar los accesos
peatonales y vehiculares del edificio.

-;Qué caracteristicastieneeltétem?

RR: Ademas de su pantalla inteli-
gente, el tétem es completamente
personalizable. Es una estructura de
acero inoxidable y vidrio de seguri-
dad, que en su 1,90 metro de altura
aloja una pantallade 32"y ellogo de
la empresa retroiluminado con LED.

JT: Esas caracteristicas convierten
al tétem en un elemento distintivo,

F3)\V/S\V/ )\
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tel:+541150310491
tel:+541152392939

VIGILADOR VIRTUAL MAYORISTA
SEGURIDAD INTELIGENTE -

v/ SOLUCION LLAVE EN MANO

v/ MONITOREO INCLUIDO

v/ ACTUALIZACION CONSTANTE
v SOLUCION PATENTADA Y LEGAL

v APOYO COMERCIAL Y TECNICO

Bl KNOW HOW
Desarrollamos nuestras propias soluciones, brindando a nuestros clientes apoyo
constante en la evolucién de sus negocios.

I EXPERIENCIA
Con mas de 30 anos combinados en el rubro seguridad, entendemos el mercado
y como el mismo fue evolucionando.

Il RENTABILIDAD
Todas nuestras soluciones fienen por objeto brindar a nuestros clientes nuevos
modelos de negocios, sumamente rentables y perdurables en el fiempo.

? ;V (011) 5031 0491 TS I (011) 5239 2939
K.) info@3vtech.com.ar MONITOREO
JVTECH

EANEENE venfas@monintel.com.ar
www.3vtech.com.ar v www.monitoreointeligente.com.ar
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que aumenta la disuasién y mejora
la percepcién de marca.

- (Quién realiza el monitoreo del
totem?

JT: El Vigilador Virtual Mayorista se
basa en la vigilancia continua a tra-
vés del tétem y un sistema de video
verificado que utiliza las cdmaras y
los sensores que complementan la
instalacion. Los operadores se en-
cuentran en puestos dedicados y
tienen como Unica finalidad la res-
puesta a eventos que se generen
a partir del tétem. La atencién de
eventos asociados al resto de los
componentes instalados en el edifi-
cio queda a cargo de operadores de
eventos, quienes reciben la alarmay
siguen el protocolo correspondien-
te al tipo de emergencia de la que
se trate. Los operadores de eventos
quedan vinculados al edificio hasta
que se resuelva la incidencia.

RR: El objetivo primordial de sepa-
rar los puestos por funciones es ase-
gurar la maxima atencién dedicada,
de tal manera que el operador sepa
entodomomento qué protocolotie-
ne que seguir.

- iComo se efectiia el mantenimien-
to técnico del sistema en caso de ser
necesario?

RR:Elsistemaprevéactualizaciones
constantes sin cargo, que le irdn su-
mando funcionalidades a los tétems
ya instalados. Estas actualizaciones
se haran de forma automatica y re-
mota, sin necesidad de una visita
técnica por parte del instalador.

JT: Al igual que en las instalaciones
tradicionales de videovigilancia o
alarmas, la provision de los disposi-
tivos periféricos y su soporte técnico
seran potestad de la empresa insta-
ladora.

- §Cual es el principio de funciona-
miento de “Puertas monitoreadas”?

JT: Se trata de un sistema de con-
trol de accesos que reporta los mo-
vimientos de los usuarios a la central
de monitoreo. En caso de generarse
unevento de puerta abierta, forzada
oingresocon cédigodeemergencia,
se le asigna automaticamente a un
operador,quienaccedealascamaras
entiemporealydacursoal protocolo
de respuesta.

RR: El médulo de “Puertas Moni-
toreadas” cuenta con doble verifi-
cacion de llave electronica y cédigo
personal, ademas de configuracion
individual por usuario de dia, hora-
rio y puerta a la que puede acceder.
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Incluso permite generar una lista
negra con llaves dadas de baja, que
si son utilizadas reportan automati-
camente un evento a la central de
monitoreo.

- ;A qué mercado se dirigen con es-
tas soluciones?

JT: Nos propusimos implementar
soluciones para que instaladores,
técnicos y empresas de seguridad
puedan desarrollar su actividad apo-
yados en nuestro soporte comercial,
técnico y operativo. De esta manera,
solo deben preocuparse poratender
asusactualesynuevosclientes. Todo
nuestro know-how esta puesto a dis-
posicidn de ellos, ya que este es uno
de nuestros pilares para la atencién
Uunicamente mayorista.

- ;Cémo comercializan esta solu-
cion?

JT: Inicialmente el tétem estd dise-
nado para la proteccién de espacios
comunes. Cuenta con la posibilidad
de sumar deteccion periférica com-
plementaria, como controles de ac-
cesos y sistemas de videovigilancia.
Pensando en sumar valor, es posible
modular esta solucién para contro-
lar también accesos vehiculares con
visualizacién de portones, sumar
pulsadores de emergenciaenascen-
sores que comuniquen automatica-
mente con la central de monitoreo
y todo tipo de sensores, como de
humo en el palier, de temperatura
en la sala de calderas, de nivel para
cisternas y tanques, etc.

RR:Ofrecemosestasolucionenmo-
dulos; el paquete basico incluye un
totem con visualizacién continua y

tres camaras periféricas. Ese sistema
puede crecer en funcién de las nece-
sidades del cliente, y sumar elemen-
tos como puertas, sensores o incluso
mas camaras.

- ;Qué incluyen dentro del abono?

RR: El abono se compone de dos
items diferenciados: por un lado, lo
correspondiente al servicio de mo-
nitoreo activo de los elementos ins-
taladosy, por otro, el licenciamiento,
soporte y gestién del sistema. En
este itemincorporamos la estructura
cloud, almacenamiento de video en
lanubeyactualizacién delos tétems.

- {Ustedes venden el tétem?

JT: Contamos con dos modalida-
des para facilitar el acceso al tétem:
comodato y venta. Adquirir el tétem
supone una inversion inicial mayor,
pero los beneficios finales siempre
son superadores. Caso contrario,
pueden contar con su unidad per-
sonalizada por un arancel mensual
en caracter de comodato.

- iEstén pensando en sumar unida-
des de negocios a la empresa?

RR: Venimos recorriendo un largo
camino de colaboraciéon que inicié
conlaincorporaciéndelVigilador Vir-
tualalacarterade servicios ofrecidos
por Monitoreo Inteligente. Y, efecti-
vamente, el futuro nos vera creceren
nuevos desarrollos.

JT: Estamos convencidos de que
sumar nuestras experiencias, cono-
cimientos y habilidades es la mejor
forma de avanzar. Todo se basa en el
trabajo en equipoy esa es la premisa
que rige nuestra alianza. |
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Un software dinamico que se adapta a tus clientes

Dynamo IOT es una
plataforma de rastreo
satelital que funciona como
un servicio en la nube.

+54 11682939009
&= info@dynamoiot.com
@ www.dynamoiot.com
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INTERNATIONAL

NUEVA LINEA DE
MOTORES SEG TSi LIGHT

Sibuscds innovacion y sequridad, sequramente
estards pensando en SEG.

Tenemos una novedad recién lanzada en el mercado Argentino,
llegando para revolucionar lo ya conocido, la nueva linea de
motores TSi LIGHT, ofrece fuerza y velocidad, con el mejor costo
beneficio del mercado. Buscando soluciones inteligentes para
innovar el rubro, SEG International, logra con esta nueva linea,
una perfecta harmonia entre tecnologia y practicidad.

La nueva linea TSi LIGHT ya cuenta con tres opciones disponibles, en la version
SOLO CH TSi LIGHT, indicada para automatizaciones de portones corredizos de
hasta 500 kg y en sus versiones modelos TORK y VERTI TSi LIGHT, para
portones levadizos de hasta 400 kg. Esta linea tiene como objetivo ampliar el mix
de soluciones inteligentes y econdmicas del mercado, ofreciendo modelos con una
velocidad de apertura y cierre que llega a 4s, brindando una opcién segura, robusta
y con mucha velocidad, a un costo beneficio que lo hace muy atractivo.

Atencién al cliente | Tel.: (54 11) 7078 2021 Lineas Rotativas | Mail: info@seg.com.ar
Direcciéon: Bolivia 1560, Florida Oeste Pcia. de Buenos Aires | ARGENTINA


mailto: info@seg.com.ar
https://goo.gl/maps/wLV9VZphEgXpisSf9
tel:+541170782021

'- ESPECIFICACIONES TECNICAS S

LOS MOTORES MAS RAPIDOS DEL MERCADO

- TORK TSi LIGHT

—_Para portones levadizos.

VERTI DUO TSi LIGHT

Para portones levadizos.

~

~

(" APLICACION RESIDENCIAL
VOLTAJE 127V//220V-50/60HZ
CICLOS (HORA) 40
TIEMPO DE APERTURA 45eg.
PESO MAXIMO DELPORTON | 250Kg.
CENTRAL TSiLIGHT
MODELO 1/4

| ACCIONAMIENTO 1.4/1.5/1.8/2.0M

s

(" APLICACION RESIDENCIAL
VOLTAJE 220V
CICLOS (HORA) 30
TIEMPO DE APERTURA (2.2/2.40M) | 4Seg.
PESO MAXIMO DEL PORTON 400Kg.
| CENTRAL TSi LIGHT
(_ MODELO ] J

CONOCE TODA NUESTRA LINEA

DE PRODUCTOS EN EL PORTAL WEB
WwWw.seg.com.ar

SOLO CH TSi LIGHT

A

Para portones corredizos.

~

(" APLICACION RESIDENCIAL
VOLTAJE 127V/220V - 50/60HZ
CICLOS (HORA) 40
TIEMPO DE APERTURA 4 Seg.
PESO MAXIMO DEL PORTON | 500Kg.
CENTRAL TSi LIGHT
(_ MODELO 1/4 )

INTERNAT
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www.seg.com.ar
www.seg.com.ar/categoria/Automatizaci%C3%B3n/Portones/Levadizos
www.seg.com.ar/categoria/Automatizaci%C3%B3n/Portones/Levadizos
www.seg.com.ar/categoria/Automatizaci%C3%B3n/Portones/Corredizos
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SEG International

Un ano de grandes desafios

La nueva estructura logistica de SEG International consolida la marca como una de las lideres del

mercado en el segmento de la automatizacion. En plena pandemia, la empresa inaugurd su nueva

sede, apostando asi al crecimiento a través de la inversion.

SEG ARGENTINA

@ +54 11 7078-2021
@ info@seg.com.ar
Www.seg.com.ar
@ /seginternationalarg/
© @seginternational

A pesar del escenario econo6-
mico global, signado por la
incertidumbre desde la aparicion,
en enero de 2020, de la pandemia,
SEG logré crecer y prosperar, con
una alta demanda de productos de
todoslos segmentos que conforman
su amplia oferta, la cual excedi6 sus
expectativas de ventas. Todo esto se
debe a los planes de accién y trans-
formacion abordados por SEG, que
incluyeron desde la adecuacién del
funcionamiento de sus procesos in-
ternos hasta el disefio de soluciones
especificas paralasnuevasnecesida-
des de cada cliente.

En ese sentido, SEG no reparé en
esfuerzos para expandir su marca y
reestructurar su logistica, con la mu-
danza de su casa central, ubicada en
Florida Oeste. Alli, en un espacio de
mas de 1.500 m?, la empresa pudo
ampliar su stock de productosy ele-
var los niUmeros de sus importacio-
nes.Asimismo, graciasalacapacidad
de almacenamiento de la nueva
sede, SEG ampli6 su flota de vehicu-
los de gran porte para optimizar la
logistica, conlo cuallogré unamayor
capacidad de entrega y mantener el
stock de sus sucursales en constante
reposicion.

La inversién realizada y el perma-
nente ejercicio frente a la desafiante
tarea de mantenera su equipo técni-
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coy comercial en sintonia durante la
cuarentena dieron como resultado
un récord de ventas histérico para la
empresa.

PROYECTOS

En el afo de su 15.2 aniversario, SEG
tiene muchos proyectos, por eso
este 2021 serd el aio de la planifi-
cacion de las acciones para aumen-
tar la satisfaccion de sus clientes.
Ademds de una mayor interaccién
a través de sus redes sociales, accio-
nes de marketing y presencia local,
la empresa presenta su nuevo sitio
web, totalmente redisefado, que
mejorara aun mas la experiencia de
Sus usuarios.

SEG mantuvo un posicionamiento a
lo largo de este afio, tan complejoy
llenodeadversidades,ygraciasaello
tiene un panorama optimista porde-
lante. Es un panorama con mas mo-
tivacion para iniciar un afio colmado
de proyectos y expectativas.

SEG INTERNATIONAL

SEGesunadelasmarcasquecompo-
ne la fabrica de automatizadores de
portones Garen,que comenzé como
SEG Argentinaenelaio 2004, consu

casa matriz ubicada en Florida, pro-
vincia de Buenos Aires, y sucursales
propias en Temperley y las ciudades
de Cérdoba y Rosario.

Generar un ambiente laboral propi-
cio es parte de la estrategia de SEG;
sebuscafomentareltrabajoenequi-
po, el respeto, el profesionalismo y
la colaboracién entre los distintos
actores de la empresa.

Con una estructura de mas de 35
empleados, la empresa atiende ex-
clusivamente a profesionales del
sector y distribuidores de todo el
pais, brindando atencién de exce-
lencia, garantia y capacitacion para
laformacién de nuevosinstaladores.
Lamatrizde SEG Argentina esté pen-
sada como un supermercado de la
seguridad:alli,géndolasyestanterias
ofrecen al cliente todos los produc-
tos y accesorios para una instalacion
completa. Y si bien esta enfocada en
el rubro de automatismos, también
provee sistemas Yy accesorios para
otros segmentos.

Por ultimo, y como toda empresa de
tecnologia, una gran parte de su éxi-
to estd basado en la disponibilidad
de productos y el soporte técnico
que ofrece. &


www.facebook.com/seginternationalarg
www.instagram.com/seginternational
tel:+541160822000
tel:+541170782021

inteloras

Costo beneficio del mercado

[

Sumate a la red de Distribuidores
Tel: 6082-2000 ventas@fullvision.com.ar
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Exportadora de productos electronicos de calidad

ELECTRONICA PARA AUTOMATIZACION
DE PORTONES, CORTINAS,
MONTACARGAS Y RAMPAS

20 ANOS ok experiencia

en la Fabricacion de Productos Electrénicos Nacionales
para el Mercado Nacional e Internacional

INGENIERIA

Central electréonica Central Electrénica Central Rapida Central Electronica
MICRO DB10 MicroCard Inverter Micro 4 para motor de
para dos motores 4 cables de hasta 1HP

de hasta 1/2 Hp

Central 24V Semaforos Receptor TK5 Tablero de rampa

LED (\ 418 / 433 Mhz

jTodos los controles en uno!
Copiadores 2 y 4 botones
MULTICODIGO

Marcos Avellaneda 1880. Desde Esperanza, Santa Fe, Argentina al mundo - +54 3496 410514 . info@byhingenieria.com
www.byhingenieria.com s f wim (© +54 9 3496 508238


www.byhingenieria.com/productos.php
www.byhingenieria.com
www.byhingenieria.com
www.facebook.com/Byh-Ingenieria-307315312639017/
www.instagram.com/byhingenieria/?hl=es-la
www.youtube.com/channel/UCDOhB-3Kw3h0R1nP_2XmMMQ
api.whatsapp.com/send?phone=5493496508238
https://goo.gl/maps/hXtthHJtFexTmYCd8
mailto:info@byhingenieria.com
Tel:+543496410514
www.byhingenieria.com

SEGURIDAD & TECNOLOGIA

IMPORTADORA Y DISTRIBUIDORA

A

1

LA ALTERNATIVA MAS BUSCADA EN
. SEGURIDAD PARA PREVENIR Y
i DISUADIR SITUACIONES DELICTIVAS.

LA FABRICA PRODUCTORA MAS GRANDE DE BRASIL LLEGO A ARGENTINA

TENEMOS LA MAS AMPLIA VARIEDAD EN SEGURIDAD PERIMETRAL:
Centrales, jabalinas, varillas, sensores, sirenas, aisladores y mds.

-Hasta 5 kilémetros perimetrales. -Hasta 15 kilémetros perimetrales.
-10.000 V pulsativos. -12.000 V pulsativos.
-Salida para sirena. -Salida para sirena.
-Alimentacién bivolt. -Alimentacién bivolt
-Auxiliar de bateria de 12 Ve. -Auxiliar de bateria de 12 Ve.
-Cargador de bateria incorporado. -Cargador de bateria incorporado.
-Arme y desarme por control remoto -Arme y desarme por control remoto
y con aviso sonoro. y con aviso sonoro.

CONTACTANOS 5352 8344 INFO@SEGTEC.COM.AR
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Premiada por Hikvision y Dahua

Mejor vendedor online del pais

Los dos gigantes chinos en materia de sequridad reconocieron a M3K entre sus distribuidores desta-

cados. La empresa comenzé a profundizar su distribucion a través de distintos canales electrénicos

de ventas, camino que continuard a lo largo de 2021.

M3K ARGENTINA

@ +54 11 4373-7400
© info@m3kargentina.com.ar

www.m3kargentina.com.ar

E n el contexto de la pandemia
por COVID-19, el rubro del
e-commerce fue uno de los pocos
sectores que crecio significativa-
mente en Argentina, empujado por
empresas que apostaron al desa-
rrollo de plataformas comerciales
online como canales de venta y con-
tacto directo con los clientes. A par-
tir de estos desarrollos, se reflejé un
modelo de negocios como eleccion
de los consumidores que viene des-
de hace bastante tiempo y sobre el
cual ya se consolidaron nuevos ha-
bitos. En este contexto de evolucidn,
M3K Argentina obtuvo por tercer
ano consecutivo el premio al Mejor
Distribuidor Online 2020 como reco-
nocimiento a las ventas generadas
durante el afo 2020, mientras que
Dahuareconocié alaempresa como
el Distribuidor con Mayor Crecimien-
to 2020 en el mercado argentino.
“El crecimiento de las ventas online
no se debe a la cuarentena estricta,
sino a que nos encontramos ante
una industria cada vez mas madura
y confiable. Creo que el canal online
fue el Unico modo de acceder a una
gran cantidad de productos y que
muchos se han animado a confiar y
realizar compras por este medio. Asi,
encontraron la oferta de productos,
lasopcionesyloslinksde pago, y prin-
cipalmente, un buen servicio de pos-
venta”, expreso Ernesto Mayer, Socio
Gerente de M3K Argentina.
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Segun datos de la Cdmara Argenti-
nade Comercio Electrénico, las com-
pras virtuales aumentaron un 84 %
en 2020; 9 de cada 10 personas ya
compraron online alguna vezy 1 de
cada 10 lo hizo por primera vez du-
rante lapandemia.Porsu parte, Real-
Trend Argentina reflej6é un volumen
deventassuperiora$ 1.400.000.000,
canalizadas solo en Mercado Libre,
que incluye los rubros de Kit de se-
guridad, Camaras de seguridad vy
Grabadoras de videoseguridad.

En un mercado de alto crecimiento,
en el que cada vez mas argentinos
eligen el canal virtual y sefalan sus
experiencias de compraonlinecomo
altamente satisfactorias, el precio y
la calidad estan perdiendo terreno
frente a otras nuevas variables. Es-
tas plataformas, por su parte, estan
demostrandoun mayor nivelde con-
fianza tanto para el canal como para
el publico consumidor

M3K Argentina invierte afo tras
afo para capacitar a su personal en
nuevas formas de venta y atencion
comercial como parte esencial del
desarrollo de los negocios online.
Asi, busca mejorar la asistencia per-
sonalizada, la logistica de entrega y

i

» ! Ernesto Mayer ||
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elserviciode posventaparatodoslos
usuarios que adquieran sus produc-
tos a través del e-commerce.

“El crecimiento que tuvo el comer-
cio electrénico durante 2020, en di-
recta relacion con el confinamiento
social, fue un hecho inédito e ines-
perado para muchas empresas en
la Argentina”, explicé Juan Manuel
Puente, Gerente de Operaciones y
Nuevos Negocios de M3K Argentina.

“Si bien trabajamos y comercializa-
mos productosatravésdesitioscomo
Mercado Libre desde hace unos afos,
las estadisticas del sectorauguran un
mayor crecimiento del e-commerce
este ano. Por ese motivo, aumenta-
mos nuestros canales de venta y de-
cidimos trabajar con los marketplaces
de Falabella, Garbarino, Megatone,
Tienda Naranja y Fravega, entre
otros”, afadio el directivo.

“El desafio de M3K Argentina es
acompanar a los socios de nego-
cios, incorporar nuevos marketpla-
ces y, principalmente, no quedarnos
quietos. Debemos ser flexibles y es-
tar preparados para adaptarnos al
mercado, priorizando siempre a este
nuevo consumidoronline”,adelanta-
ron los directivos de la compania. |l
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“Lo virtual vino para quedarse y

potencia al evento tradiciona

Entrevista a Ezequiel Gorbaran

III

El Gerente de Intersec Buenos Aires cuenta por qué decidieron posponer la exposicién de seguridad

para agosto de 2022 y cémo estdn trabajando en la digitalizacién de nuevos servicios y experiencias

para expositores y visitantes.

Durante un 2020 sin preceden-
tes, con una contraccion del
PBI global del 52 % -la caida mas
importante desde la Segunda Guerra
Mundial—, laindustriadeloseventosy
las exposiciones, aligual que muchos
otros sectores de la economia, fue
una de las grandes afectadas por la
pandemia. En este contexto, Intersec
Buenos Aires, la Exposicién Interna-
cional de Seguridad, Proteccién con-
tra Incendios, Seguridad Electrénica,
Industrial y Proteccion Personal, cuya
fecha original estaba prevista para
agosto del afo pasado, se pospuso
para los primeros meses de este afo
(marzo fue el mes inicialmente pro-
puesto). Sin embargo, recientemen-
te, debido a las restricciones todavia
vigentes para los eventos y los viajes
internacionales, la fecha fue fijada
para agosto de 2022.
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“Fue un aino muy duro para todos y
para nuestra actividad en particular,
pero también nos enseid muchas
cosas”, dijo Ezequiel Gorbaran, Ge-
rente de la exposicién que organiza
Messe Frankfurt Argentina en con-
junto con CAS y CASEL. “Descubri-
mos una capacidad de resiliencia y
adaptabilidad muy grande y traba-
jamos de manera colaborativa con
todas las industrias para las que or-
ganizamos eventos”, aseguro el eje-
cutivo haciendo un balance del afio
que acaba de terminar.

La decisidon de postergar Intersec
Buenos Aires no fue facil y hubo que
tener en cuenta varios factores. “La
compafia, a nivel global y regional,
haprivilegiadolasindustriasparalas
que trabajaynoasupropionegocio
de corto plazo. Aun pudiendo reor-
ganizarloseventosqueyahabiamos

cobrado,analizamosantesdedefinir
lareprogramacionsilafechaelegida
seria rentable para los expositores,
si los visitantes iban a poder asistir
ysilas condiciones para hacer nego-
cios estaban dadas”, explicé Gorba-
ran. Ademas, agregd: “Sabemos que
este tipo de decisiones, al final del
camino, el cliente las agradece y las
reconoce con su fidelidad”.

EVENTOS VIRTUALES

En virtud de las restricciones y la
imposibilidad de realizar eventos
masivos, Intersec Buenos Aires co-
menzd a organizar eventos virtuales
bajo la marca Conecta. A través de
unaserie de webinars, conferenciasy
workshops, estos encuentros sirvie-
ron para retomar los vinculos entre
las empresas, los profesionales y las
asociaciones, asi como para promo-
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(A% Eventos

ver el andlisis de la actualidad y di-
fundir novedades del sector.

“La digitalizacion vino para que-
darse”, dijo Gorbaran al respecto,
a la par que asegur6 que la orga-
nizadora “ya estaba invirtiendo en
digitalizaciondesde muchotiempo
antes de la pandemia”. “El objetivo
primordial fue mejorar la experien-
ciade nuestros clientes y visitantes;
porejemplo, con nuestro Pack Digi-
tal paraexpositores”, describid.Este
servicio exclusivo ofrece potenciar
la participacion de las empresas y
llegar a mas visitantes a través de
una comunicacion digital perma-
nente antes, durante y después de
cada exposicioén, los 365 dias del
ano, garantizandoles un ROl mu-
cho mayor.

Antesdelapandemia,sinembargo,
por falta de habito y hasta descono-
cimiento en algunos casos, eran po-
cas lasempresas que aprovechaban
este tipo de recursos: aproximada-
mente entre un 30 y un 40 % de los
expositores, dependiendo la indus-
tria. “Hoy creemos que la pandemia
va a cambiar definitivamente esta
ecuacion, ya que las empresas se
estan adaptando a esta nueva nor-
malidad, en la que predomina el
mundo digital”, aseguré Gorbaran.

LA REACTIVACION

DE LA INDUSTRIA

Segun lo expresado por Ezequiel
Gorbaran, las exposiciones son
como una gran foto de la industria,
en la que se marcan las tendenciasy
la direccion del mercado. Consulta-
do por cdmo prevé la reactivacion,
explicd que, en paises como Ale-
mania, las exposiciones que ya se
habian habilitado “volvieron a ser
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reprogramadas para el segundo se-
mestre de 2021” tras la segunda ola
deCOVID-19;enAsia,porsuparte,“la
actividad es practicamente normal”,
aseguro.

Una muestra de ello es, por ejem-
plo, la exposicién autopartista reali-
zada en Shanghai —~Automechanika
Shanghai, también organizada por
Messe Frankfurt—, de la que partici-
paron casi 4 mil expositores y tuvo
alrededor de 80 mil visitantes. Esta
exposicion fue acompanada por
numerosos programas a los que
se podia asistir de manera fisica o
virtual: “Definitivamente, lo virtual
no reemplaza lo fisico, sino que lo
potencia y complementa. Nos diri-
gimos hacia un modelo hibrido que
combina ambos mundos”, afirmé el
Gerente de Intersec Buenos Aires.

Y los numeros lo respaldan: segin
una encuesta realizada reciente-
mente por la UFI, asociacion que
nucleaalosorganizadoresdeexpo-
siciones a nivel global, la preferen-
cia de los expositores y visitantes
porloseventosenvivosiguesiendo
abrumadora, mas alla del creciente
interésporloseventosvirtualesohi-
bridos.“Lainmensamayoriatodavia
prefiere los eventos fisicos cuando
setratadeROI, generaciéndeclien-
tes potenciales, representacion de
su marca y networking. Lo virtual
parece ser mas efectivo para even-
tos mas de tipo académico que de
negocios”, concluyé Gorbaran.

INTERSEC BUENOS AIRES

IntersecBuenosAiressetrata, prin-
cipalmente, de negocios. Por eso,
del 24 al 26 de agosto de 2022 la ex-
posicion volvera a abrir sus puertas
para reunir a toda la industria de la

Ezequiel Gorbardn

R

seguridad en La Rural Predio Ferial
de Buenos Aires.

La feria ofrece, entre otras opcio-
nes:

« Un panorama global del mercado.

« Informacién de primera mano so-
bre el sector.

« Poner de relieve las ultimas ten-
dencias.

+ Presentary posicionar su empresa.

«Facilitarelvinculocon colegasycon
clientes actuales y potenciales.

- Impulsar el intercambio comercial.

- Promover la actualizaciéon pro-
fesional a través de conferencias
técnicas y demostraciones de pro-
ductos.

La ultima edicién de Intersec Bue-
nos Aires se realizd entre el 29 y el
31 de agosto de 2018 en La Rural,
donde 185 expositores de Argenti-
na,Brasil, Chile,China,Colombia, Co-
rea del Sur, Espafia, Estados Unidos,
Hong Kong y Paraguay recibieron a
casi 14 mil visitantes, nimeros que
significaron un crecimientodel 23 %
en expositores (150 fueron los de la
edicion 2016 de lamuestra) y del 4%
en la cantidad de asistentes. |
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SLA: un aspecto critico

de la seguridad

Cémo evitar pérdidas por afectaciones de servicio

Dos de los riesgos que debe evitar una empresa de rastreo GPS y seguridad son la inestabilidad y la

interrupcion del servicio, que se traducen en pérdidas econémicas y de clientes. Por esta razén el SLA

es un factor critico en esta industria. Conozca cdmo evitar estos riesgos.

REDGPS

@ +54 11 4295-8311

© contacto@redgps.com
www.redgps.com

@ /RedGPS.comES

® eredgps

© /redgpsfull

@ /company/red-gps/

© @redgpsplataforma

E n la industria de la seguridad
y el rastreo GPS existe un pro-
blema con el que ninguna empresa
quiere encontrarse: que su platafor-
ma de monitoreo se “caiga” y, por
tanto, también se caiga su negocio.
Lamentablemente, este no es un
problema aislado o un caso hipo-
tético: es comun que lleguen a los
prestadores de servicios empresas
que buscan estabilidad luego de
caer en cuenta de que la disponibi-
lidad de su plataforma afecta direc-
tamente a sus clientes, sobre todo
en aquellas industrias relaciona-
das con la seguridad privada, las
guardias, la custodia, las alarmas,
la gestion de flotas y el transpor-
te de valores, entre otras. Y es que
una interrupcién en la transmision,
ademas de afectar la credibilidad
de la empresa, se traduce en pér-
didas econémicas inmediatas para
el cliente.
i(Dequédependelaestabilidad del
servicio que usted otorga? ;Cémo
se evitan las fallas e interrupciones?
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SLA: EL FACTOR CLAVE

El SLA (o Service Level Agreement)
es el factor critico que debe estar
garantizado.Esun contrato o acuer-
do que asegura la disponibilidad
del servicio que da un proveedor a
su cliente y se mide generalmente
en porcentajes. Entre mas alto sea
el SLA, menor es la cantidad de
interrupciones de una plataforma;
estas pueden ser,incluso, inexisten-
tes. Por ejemplo, la plataforma que
ofrece RedGPS garantiza un SLA de
99,9 %, aunque en los hechos es su-
perior al 99,98 % por segundo afo
consecutivo.

Factores como pocainfraestructu-
ra, descuidos en procesos internos,
personal poco capacitado, lentitud
dereacciénanteemergenciasofal-
ta de experiencia por parte de los
proveedores de la plataforma au-
mentan el riesgo de que un servicio
sea inestable. Por eso se recomien-
da,almomentodeelegirun provee-
dor para la empresa de seguridad
0 monitoreo, exigir por contrato un
SLA, para estar cubierto ante cual-
quier eventualidad o interrpuccén
del servicio contratado.

;{COMO SE LOGRA UN

SLA SUPERIOR AL 99,9 %?

Ahorabien,sielSLAesclave, ;como
se consigue un nivel que le brinde
la seguridad de que su negocio no
sufrird pérdidas por interrupcio-
nes? Desde RedGPS, expertos en
sistemas de alta disponibilidad, se
recomienda que verifique si el pro-
veedor que elegird cumple con los
siguientes pilares.

PRIMER PILAR: REDUNDANCIA

Laredundancia es la primera clave
para un SLA alto y se refiere a que
multiple hardware esté dedicado a
un mismo servicio, para evitar que
si hubiese, por ejemplo, solo un ser-
vidory este fallara, se caiga la plata-
formaentera.Lasoluciéon queaplica
RedGPS es tener una gran cantidad
de servidores para cada servicio y
asi asegurar que exista redundan-
cia entre todos ellos, balanceando
la carga de trabajo.

Esta plataforma recibe cientos
de miles de datos por minuto que
implican mucho procesamiento y
de ella dependen partners cuyos
clientes se dedican a la seguridad

Redundancia

Pilares del SLA

Monitoreo

mm

Sequridad
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(por ejemplo, camiones blindados,
cargas con valor econémico, custo-
dia, entre otras situaciones) por lo
que poder ubicar los activos todo
el tiempo es critico. Por esta razén
no se puede permitir que se “caiga
el sistema”; la redundancia garan-
tiza que, si un servidor falla, otros
estaran listos para tomar su lugar
inmediatamente.

SEGUNDO PILAR: MONITOREO

Si tecnoldgicamente es vital que
exista redundancia en los servido-
res y que todos los servicios estén
balanceados, el segundo factor es
igualmente importante: el monito-
reo, esdecir, los procesos dedicados
a vigilar que todo funcione correc-
tamente.

Hay cientos de procesos de mo-
nitoreo corriendo dentro de la pla-
taforma de RedGPS todos los dias,
programados de tal manera que, si
un servicio deja de procesar datos
o se retrasa, este sea detectado con
anticipacion. Esta es una de las cla-
ves del éxito: ser proactivos con el
monitoreo, no reactivos. La expe-
riencia dice que ser proactivos, en
lugardeesperarhastaquealgofalle,
generaunaventanadetiempo para
atacar un problema. Este es el caso
de RedGPS, queasihanlogrado que
en los dos ultimos anos el servicio
no se haya visto afectado.

T

TERCER PILAR: SEGURIDAD

La seguridad es el tercer pilar que
se debe verificar cuando se con-
trata una plataforma o se tiene en
mente migrar a otra. Es vital con-
tar con firewalls en los servidores
para bloquear cualquier intento de
acceso malicioso. Si los servidores
estuvieran expuestos a ataques,
no solo haran que su plataforma y
su negocio se caigan, sino incluso,
y mas grave aun, pueden robarle
datos altamente sensibles, como
personales, financieros, logisticos y
corporativos, tanto suyos como de
sus clientes. Estos son riesgos que
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-Uno delos aspectos masimportantes para las empresas de seguridad,
transporte y gestion de flota es asegurar la estabilidad del servicio

que ofrecen.

- Afectacionesdeladisponibilidady caidas dela plataforma se traducen
en pérdidas econdmicas y de clientes.
-Conozcaporquéel SLA es unfactor critico que debe estar garantizado.

los empresarios de rastreo y seguri-
dad no pueden correr. Quienes em-
piezan en este negocio o ya tienen
anos y sus plataformas han fallado
saben la importancia de este tema.
Por esta razdn es clave elegir plata-
formas seguras.

TECNOLOGIA PROPIA

La capacidad para desarrollar tec-
nologiapropiaesesencial;enelcaso
de la plataforma de RedGPS todos
los servicios y procesos han sido
creados por la empresa, lo cual les
permiterealizartodotipode mante-
nimientos y monitoreo basados en
la l6gica de su negocio. Por esta ra-
zon, es fundamental la inversion en
infraestructura y tecnologia, para
que los clientes nunca tengan que
vivir una caida del sistema.

LA IMPORTANCIA

DE LA INFRAESTRUCTURA

Cuando una empresa opta por
comprar un software, la disponibili-
dad de su servicio recae totalmen-
te en su area técnica, con todas las

ventajas y los inconvenientes que
esto supone. También las plata-
formas gratuitas o de bajo costo
con poca infraestructura corren un
riesgo inmenso. Y no es solo la fal-
ta de infraestructura como tal, sino
también el desarrollar una légica de
programacion por software especifi-
camentecreadaparalasnecesidades
de nuestraindustria. En este sentido,
una fortaleza de RedGPS es que ha
sabido encontrar el balance exacto
entre una licencia muy competitiva
con una infraestructura de primer
nivel, porque ha entendido que el
SLA es un factor critico.

Un buen SLA no se obtiene de la
noche a la mafana: una empresa se
estructura y se prepara para lograr-
lo.Sino quiere padecerafectaciones,
migre a una plataforma que le ga-
rantice estabilidad; y si estd por co-
menzar un emprendimiento, analice
bien los pilares expuestos en esta
nota de manera que pueda tomar
una decisién correcta. @
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Seguimiento de sintomas

del coronarivus

QUEREMOS SABER COMO AYUDARLE

do?

Dolor de cabeza
Fiebre
Mareos

Cuerpo cortado

Dificultades respiratorias

En caso de presentar fiebre, jcudl es su
temperatura exacta?
(sélo escriba el numerc en grados)

Por favor, describa como ha evol
ik en las ultimas 24 horas.

'COVID-19

Contact Tracing - Monitoreo de sintomas

DISPONIBLE PARA

@& Appstore

con soluciones para cada vertical y una

disponibilidad de 99.9%

~ Seguridad

" Logistica

OO0 ®O wwwredgps.com
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www.twitter.com/redgps
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#ﬁaterlas importadas para motos (acido y Gel)

Aplicables en motocicletas, grupos electrogenos, etc.

BATERIAS NACIONALES PARA ENERGIA SOLARY EOLICA
De 12 Volt 105 ah y 6 Volt 225 ah

Stock permanente en baterias importadas,
también tenemos en stock permanente
baterias de 12 volt 7 amp nacionales recicladas,
marca RISTTONE.
Se recomienda su uso sdlo en alarmas.

— =

RISTTONE

Tecnologia de punla

BATERIAS PARA
* Alarmas, UPS, Luces de Emergencias, Boyeros eléctricos, Juguetes, etc.

* Cortadoras de Césped - Carros de Golf - Hidrolavadoras Barredoras - Tijeras Hidraulicas - HidroGriias
* Motos: Importadas / Nacionales - JetSky - Cuatriciclos

- Automotores - Camiones - Grupos Electrégenos

TRABAJAMOS CON TARJETAS DE CREDITO

VISA®

RISTOBAT

RISTOBAT S.R.L. Cangallo 3984 - (1872) Sarandi - Buenos Aires - Argentina
Tel: (54 11) 4246-1778 - Fax: (54 11) 4246-6447
- www.bateriasristobatsrl.com.ar
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www.bateriasristobatsrl.com.ar
mailto:info@bateriasristobatsrl.com.ar
mailto:ventas@bateriasristobatsrl.com.ar
www.bateriasristobatsrl.com.ar
https://goo.gl/maps/HEcL1r8LtbNh9a6f8
tel:+541142461778

8 zonas inalambricas
+ 4 cableadas.

"
[
i

Identificacion de
zonas y usuarios.

Alertas gratuitas
via push.

Aviso de bateria
baja de sensores.

Reporte hasta
5 personas.

I

Sistema de
reconfirmacion
de intrusion.

oo
Ao

Bateria y sirena
incorporada.

(M)

Panico
Sonoro.

il
&

Notificaciones
Push.

Posibilidad de agregar
sirena externa.

&

Acepta 4 controles
y 8 sensores.

www.alarmasmarshall.com.ar
ventas@securityfactory.com.ar | Granaderos 379 - CABA
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mailto: ventas@securityfactory.com.ar
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https://www.alarmasmarshall.com.ar/promo/
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Aplicaciones moviles

en el negocio de la seguridad

El reinado de las apps

Desde hace poco mds de un lustro, las apps se han impuesto como alternativas confiables a la hora

de programar y manejar un sistema de alarmas. Tanto el instalador como el usuario encuentran en

ellas comodidad, practicidad y confiabilidad en sus reportes.

A través de una App
podemos ofrecer un
mayor valor agregado
al cliente final.

Diego Madeo

Gerente de Mercadeo para
4 Latinoamérica de

Garnet Technology
diego.madeo@garnet.com.ar

L astendencias tecnoldgicas van
marcando el rumbo de los ne-
gocios en los diferentes mercados,
y la industria de la seguridad no es
ajenaalaaceleracion del cambio que
estamos viviendo hoy en materia de
comportamiento de consumo. Las
empresas que brindan servicios de
seguridad electrénica tuvieron que
adaptarse y hoy la venta pasa en
gran parte por lainteractividad entre
una app y el hardware. Crecen signi-
ficativamente, también, servicios de
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monitoreo que cubren necesidades
de bienestar, tranquilidad y confort.

Uno de los cambios mas significati-
vosdelosultimosdosafosenmateria
de seguridad contra intrusion fue sin
dudasel paneldealarmas conectado
alanube;yconesto,elusodeunaapp
para controlarlo a distancia.

En los ultimos siete anos, el uso de
las aplicaciones en teléfonos méviles
cambid radicalmente el esquemadel
negocio de la seguridad en el hogar:
esto se debe principalmente a que
los clientes encontraron mayor sen-
tido de pertenencia con su sistema
de seguridad, ya que las aplicaciones
ofrecenunamejorexperienciadeuso.
Porlo tanto, la valoracién queledael
cliente a un sistema de alarmas para
su casa es mucho mas elevada en un
sistema con app que en uno sin ella.

ALARMA

PROGRAMMER

LO QUE OFRECEN LAS APPS

Lasventajasbasicasdelasaplicacio-
nesestan sustentadasenelcomando
a distancia del panel de alarmas, lo
cual aumenta su eficacia y eficien-
cia. Las apps no solo permiten reali-
zar operaciones como la activacion
y desactivacion del panel, que son
esenciales en el uso, sino que tam-
bién brindan la posibilidad de ver en
tiempo real el estado de las zonas o
generar el comando automético o
manual de luces, motores, el riego
del jardin, entre muchas funciones
mas. A través de una app nos vamos
acercando poco a poco a un modelo
de negocios que ofrece mayor valor
agregado al cliente final.

Los clientes finales buscan econo-
mia en el producto, innovacién para
poder diferenciarse del resto, bus-
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www.garnet.com.ar
tel:+541142466869
mailto: info@garnet.com.ar
https://www.facebook.com/Garnet.Technology
https://www.instagram.com/garnet.technology/
www.twitter.com/GarnetAlarmas
www.linkedin.com/in/garnet-technology-36566459/
https://www.youtube.com/c/garnettechnology
www.garnet.com.ar
https://www.garnet.com.ar/Productos/Paneles-y-Teclados
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can conveniencia en el uso, reducir
tiempos, vivir online, buscan que su
sistema de seguridad les brinde algo
mas. Los clientes finales no compran
alarmas, compran beneficios; y bajo
este concepto, elesquemadelusode
las apps, junto con la posibilidad de
saber en tiempo real qué sucede, se
torna cada vez mas solicitada.

La implementacion de las apps ha
afectado la comunicacion, la foto-
grafia, la musica, los videojuegos, la
salud, los libros; jpor qué no pensar
que también ha cambiado el esque-
ma del negocios de la venta de pro-
ductos y servicios de los sistemas de
seguridad?

NUEVAS POSIBILIDADES

Indudablemente, el uso de las apli-
caciones esta permitiendo abarcar
nuevos segmentos y nichos de ne-
gocios. Se observa el ingreso al mer-
cado de nuevos jugadores que hoy
agreganvalorasusserviciosactuales
y contribuyen asi a la cada vez mas
acelerada masificacion de los siste-
mas de seguridad.

Con las nuevas tecnologias de alar-
mas conectadas a internet, las em-
presas son capaces de fortalecer la
relaciéon con sus clientes y asi seguir
creciendo en cantidad. Si bien en los
ultimos afnos las empresas de seguri-
dadtardaronenadaptarsunegocioa
lasapps,elavancedelatecnologiayel
nuevo comportamientode consumo
aceleraron los cambios y hoy se ob-
serva una fuerte penetracion de es-
tas herramientasenlasinstalaciones.

Para el técnico
instaladorde
alarmas.

<52

el usuario final
a completa App pa
efonos inteligentes

En particular hay una tendencia
mundial muy marcada: llevar los pro-
ductos de alarmas para casas a una
simplicidadmuchomayoralaquetie-
nen hoy dia. Es una simplicidad que
tiene que ver, quizas, con una nueva
generacion de productos, que ofre-
ce mayores ventajas competitivas y
a su vez prestaciones mejores y mas
faciles de implementar. La tendencia
del mercado en lo electrénico va en
esa direccion.

La tecnologia movil afecta las es-
trategias empresariales; por ende,
debemos estar atentos a las oportu-
nidades que emergen de la innova-
cién con el uso de las apps. Todo esta
cambiando a nuestro alrededor, las
empresasdebenadelantarseyadap-
tarse a esos cambios. Ya no basta con
estar; para poder competir es nece-
sario definir una estrategia diferente
que involucre multiples canales de
comunicacion (entre ellos el teléfo-
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no movil) y servicios que las nuevas
tecnologias como la de Garnet Tech-
nology pueden brindar.

VENTAJAS DE
GARNET TECHNOLOGY
Para el instalador de alarmas:

- Los comunicadores de Garnet per-
miten la programacion local me-
diante una exclusiva app llamada
Garnet Programmer.

- Garnet Programmer hace que la
programacion sea extremadamen-
te sencilla e intuitiva.

- La app admite programar tanto los
comunicadores como los paneles
de alarma; de esta manera, se trans-
forma en una herramienta practica
y sencilla para los instaladores a la
hora de finalizar la instalacion.
Para el usuario final:

- Una completa app para teléfonos
inteligentes.

- Una vez instalado el equipo, es po-
sible registrar la app Garnet Control
para disfrutar de los beneficios que
brinda el panel de alarmas a través
deunainterfazintuitivay amigable.

- Activa y desactiva el sistema de se-
guridad.

- Controla la activacién de luces de
forma manual o programada.

« Permite personalizar iconos y fun-
ciones desde la app.

- Registra diferentes eventos y recibe
en tiempo real las alarmas.

- Permite elegir con quieninteractuar
y asi personalizar la comunidad.

« Aviso de Llegada: genera panicos
automaticos si el usuario no llega
a tiempo.

« Muestra imagenes de las camaras
en tiempo real y permite compar-
tirlas con cualquier miembro de la
comunidad.

- Generacion de emergencias médi-
cas, policiales e incendios.

- Hasta 20 usuarios principales con
control total y 200 secundarios con
atributos programables. |
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‘.‘}@':'C" Controla cualquier marca de alarma

Nt-Link BUS de Datos Nt-Com Universal tip ring

Click App, es la aplicacion de Netio que combinado con un comunicador universal o un
comunicador a Bus de Datos, te permite manejar cualquier panel de Alarma, ver el Estado,

recibir notificaciones Push, Histoérico de eventos, customizar con la imagen de tu Empresa.

La utilizacion con Click y Bus de Datos, te permite agregar funciones de 10T, desde las dos salidas
adicionales del comunicador y el manejo de PGM del panel de alarma, comanda luces,

puertas, portones, riegos, botonera de panico, incendio, médica.

Click es la aplicacion que le da valor agregado a tus clientes, permitiendo el manejo del panel
de donde estd, sumando funciones de confort a las instalaciones. Digitaliza |a vida

de tus Abonados, fideliza viejos clientes tené una solucion moderna para los nuevos.


https://www.netio.com.ar/
https://www.netio.com.ar/
play.google.com/store/apps/details?id=ar.com.netio.click
www.facebook.com/netio.com.ar/
www.youtube.com/channel/UCgnEYBRNmyQEdPSKHSCDBZw
www.instagram.com/netiosrl/
www.netio.com.ar/comunicadores-keybus
www.netio.com.ar/comunicadores-universales
play.google.com/store/apps/details?id=ar.com.netio.click&hl=es_AR&gl=US

Fulltime

POTENCIE SU EMPRESA DE MONITOREO DE ALARMAS Y RASTREO.

&5

Software
100% en nube

————

MONITOREO 4.0

FullCenter

Software web para el monitoreo y gestion

- Seguimiento de vehiculos, personas, mascotas, etc
- Alarmas domiciliares y comunitarias
- Cdmaras en la via publica

© 0 0 O

Informaciones sobre las  Almacenamiento de las Visualizacion del
medidas que deben acciones realizadas por histérico de los

Visualizacion en directo Informaciénes del Control de
del lugar del disparc lugar de la ocurrencia fechas

tomarse el operador eventos recibidos

FullArm &

Monitoreo Interactivo

Conozca la APP Global para unificar
los sistemas de seguridad.

Integracion con todos los softwares de monitoreo

2
play - (§ App Store

Permite controlar mas de un inmueble en un mismo aplicativo

0O @ @’_.@00@@

me Agendas para
mote  arme y desarme  dif

Desarme Envio de Camaras Pre-Alarma Flota de

bajo coaccion  panico en vivo vehiculos

Jose Pedro Varela 5181, C.A.B.A.
info@fulltime.com.ar  www.fulltime.com.ar Tel.: (011) 5352-8450

iSi es actual, es Fulltime!
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mailto:info@fulltime.com.ar
tel:+541153528450
www.fulltime.com.ar
https://www.fulltime.com.ar/nuestras-soluciones/details/Soluciones/FullArm2
www.fulltime.com.ar

Cumplimos 30 anos
priorizando la
seguridad

NOVEDAD

jAmpliamos las funcionalidades de nuestra App!

;Activa el servicio
y protegete!

Alarma
Vecinal

\

iContratacion
individual o familiar
y mucho mas!

= ; Alarma

r@ 5 Personal

E ' Codbertlura,e
todo el pais
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< $ Desde $200

e por mes.
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.1 |[PRIORIDAD

primero su tranquilidad

Arenales 1123, Caba, Argentina

+5411 3723-2323

umma@prioridadl.com
www.prioridadl.com.ar/prioridad1l-mobile

P Google Play

.

iSeguinos en las redes! @prioridad1.Ar
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https://play.google.com/store/apps/details?id=com.prioridad1
www.prioridad1.com

& Casos de éxito

Control de accesos

en un consorcio de CABA

Modernizacién del acceso a la propiedad

A través de un desarrollo innovador que combina diserio con ingenieria, Intelektron llevé a cabo la

modernizacién de un complejo de propiedades de la capital argentina. Incluyé la renovacion de los

accesos tanto peatonal como vehicular.

INTELEKTRON

intelektron/ Www.intelektron.com

I ntelektron llevé a cabo una obra

de modernizacién en un consor-
cio de la ciudad de Buenos Aires
que representa la vanguardia en
tecnologia de control de accesos,
con ingreso automatizado sin con-
tacto para prevenir contagios de
COVID-19, entre otras afecciones.
La obra del consorcio, ubicado en la
calle Maipu 1300 de CABA, consistid
en el reemplazo de los molinetes
electromecdnicos preexistentes por
pasarelas motorizadas, con sensores
infrarrojos para controlar el sentido
de paso, indicadores luminicos y
LEDs programables. Estas pasarelas
son construidas en acero inoxidable,
y son integramente desarrolladas y
fabricadas por Intelektron.

El acceso estd compuesto por tres
pasos peatonales, dos de medida
estandar y uno con paso libre de 80
cm, tal como lo estipula el Decreto
Nacional 914/97 sobre el acceso a
edificios para personas con movili-
dad reducida. Para la identificacion
de cada propietario, en tanto, se uti-
lizé6 tecnologia de reconocimiento
facial montada sobre las pasarelas y
comandada por controladoras de la
serie API-4000.

Ademas del control de accesos
para el propietario, se implementé
un sistema de control de visitas me-
diante lectores de c6digo QR y DNI:
la visita se acredita en la recepcion
con su DNI, que utilizard para en-
trar y salir por las pasarelas, con la

56

opcién de configurar el tiempo de
permanencia en el edificio. De no
contar con un DNI, la recepcionis-
ta podrd generar un ticket con un
codigo QR, el cual funcionard de la
misma manera que si se tratara de
un DNI.

CONTROL DEL SISTEMA

La instalacion del software para
control de accesos APIWin Enterpri-
se permite controlar y monitorear
el movimiento de las personas que
ingresan y egresan del edificio. Esto
le da al consorcio la posibilidad de
restringir el acceso a sectores de-
terminados, gracias a lo cual puede
proteger tanto los bienes y como al
personal. El software de gestion de
video en tiempo real permite tam-
bién la grabacién de las imagenes y
la visualizacién online de la cdmara
termografica, para enviar una alerta
por mail ante algun evento anémalo,
como la deteccion de temperatura
corporal fuera de rango o la ausencia
de un tapabocas en la persona que
ingresa al lugar. Desde la plataforma,
asimismo, se pueden exportar ima-

genes o ver el historial de tempera-
turas y las mediciones realizadas en
determinados periodos.

El acceso vehicular, por su parte,
esta controlado por barreras de bajo
mantenimiento y alto rendimiento,
con apertura remota y detectores de
masa vehicular para verificar el paso
del vehiculo. El reconocimiento de
patentes se lleva a cabo mediante
camaras IP que, capturada la iden-
tificacion del vehiculo, permiten o
niegan el acceso segun estén o no
autorizados. El sistema también esta
dotado de visién nocturna, alarma
para placas de matriculas denega-
das o permitidas y reconocimiento
facial de las personas que ingresan
caminando, entre otras funcionali-
dades configurables segun la nece-
sidad o requisito del consorcio.

Intelektron, con mas de 29 afos
ininterrumpidos de experiencia en
el rubro como desarrolladores y fa-
bricantes, puede brindar distintas
soluciones para control de accesos,
personal o visitas, integrando a dife-
rentes niveles otros sistemas o desa-
rrollos propios. [l
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Santa Fe

Santa Fe Capital Parana - Entre Rios
San Lorenzo 1567
0342 - 4596579

Gualeguaychu 621

Sucursal Santa Fe | Sucursal Parana
0343 - 4222074

IDENTIFICACION Y VERIFICACION MASIVA
DE TEMPERATURA CORPORAL

Soluciones para escenarios de alto transito como aeropuertos,
estaciones de tren, terminales de bus e instituciones de acceso
publico, o bien en lugares de control no invasivo (VIP)

TBM-330 + BLACK BODY
Camara termografica

Sistema hibrido térmico 6ptico
con identificacion facial
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& Casos de éxito

Hacia una ciudad mas seqgura

SmartPanics, la app que ayuda a un municipio seguro

La idea de SmartCity es que una ciudad inteligente pueda potenciar soluciones y hacerlas mds efi-

cientes. En ese sentido, SoftGuard implementé con éxito su app SmartPanics en municipios como

Perico, en Jujuy, y La Banda, en Tucumdn.

SOFTGUARD TECH

www.softguard.com
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P ara que una ciudad lleve la eti-
queta de SmartCity, no solo es
necesario contar con tecnologia: es
indispensable también que los go-
biernos se comprometan y tengan
una vision sobre qué ciudad quieren
tener. En una SmartCity, es impor-
tante generar un vinculo entre los
ciudadanos, las empresas privadas
y los gobiernos, que tenga como
Unico fin colaborar en materia de
seguridad y aportar valor a su comu-
nidad. Asi lo entendié el Municipio
de Perico, en la provincia de Jujuy,
Argentina; que luego de meses de
trabajo en conjunto con SoftGuard
realiz6 la presentacion del pro-
grama Municipio Seguro y la app
SmartPanics, que permitira prevenir
y evitar casos de violencia de género
en la ciudad de Perico. La aplicacion
de proteccion ciudadana, gestién
municipal y empoderamiento ciu-
dadano puede ser usada desde un
celular.

Luciano Demarco, intendente de
la localidad jujefa, explico la impor-
tancia de la implementacién de las
herramientas tecnolégicas para la
autogestién ciudadana: “Tener un
software que permita una asisten-
cia las 24 horas, sobre todo para la
mujer, es muy importante para Pe-
rico. Contamos con la plataforma
SoftGuard y un numero limitado de
activaciones de apps. Luego de que
se acostumbren a la aplicacién, se-
guramente ampliaremos el alcance”.
El intendente agregd que: “La idea
es hacer un trabajo transversal entre
todas las areas del Municipio para
que estén vinculadas tecnoldgica-
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mente y desde la red se pueda, por
ejemplo, pagar los impuestos desde
la casa” Por su parte, el Coordinador
del programa Municipio Seguro,
Enzo Rivero, detall6 que se trata de
una aplicacion que permite que to-
das las areas del municipio trabajen
en conjunto.

LA APP

SmartPanics es un sistema integral
de alarmas que permite a los veci-
nos de Perico reportar incidencias
a las autoridades de manera facil y
rapida. La app es gratuita y cuenta
con alarmas como Botdn de panico,
Incendio, Asistencia social y Te acom-
pano. La aplicacion también cuenta
con alertas colaborativas de transito,
residuos, luminarias danadas, distur-
bios, COVID (sintomas o violacién
de cuarentena). Ademas, el vecino
podra realizar denuncias a las areas
pertinentes por medio de fotos, vi-
deo o audios. La app también per-
mite el pago de la renta municipal
sin moverse del lugar en donde se
encuentre la persona.

La aplicaciéon estard dirigida por
el Centro del Monitoreo Municipal,

que se contactara con los presiden-
tes de los distintos centros vecinales
de la ciudad para explicar como los
vecinos podran obtener la aplica-
cion.

La ciudad ahora cuenta con tecno-
logia y una herramienta moderna
para mayor seguridad, y dard inicio
al primer plan con centros y refe-
rentes vecinales. Perico es el primer
municipio de la provincia de Jujuy
en implementar esta herramienta
que la empresa SoftGuard ya puso
en practica en otros municipios del
pais, como La Banda del Rio Sali, en
Tucuman, y Tigre y Escobar, en la
provincia de Buenos Aires.

SMARTPANICS EN LA BANDA

El concepto de SmartCity demues-
tra que la seguridad y la tecnologia
van de la mano. Y una ciudad inte-
ligente puede potencializar solucio-
nes y hacerlas mas eficientes, hasta
en las pequenas ciudades, aquellas
que cuentan con pocos habitantes
y una infraestructura humilde. Esto
refuerza la idea de que toda ciudad
que cuente con tecnologia digital ya
es una ciudad inteligente.
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A inicios de 2020, SoftGuard reci-
bid en sus oficinas a Dario Monteros,
el Intendente municipal de La Banda
del Rio Sali, provincia de Tucuman,
Argentina, junto con la Diputada
Nacional Gladys Medina y el Secre-
tario de Seguridad, Marcelo Moreno,
para hablar sobre el programa Muni-
cipio Seguro y el auge de las Smart-
Cities. Durante la reunién, todos los
participantes coincidieron en que el
Municipio de La Banda del Rio Sali,
en el transcurso de 2020, se conver-
tiria en SmartCity; ademas de sumar
la tecnologia necesaria, el gobierno
se estaba involucrando con una vi-
sion sobre qué ciudad deseaba en
materia de seguridad para aportar
valor a su comunidad.

Luego de varios meses de trabajo
en conjunto, La Banda del Rio Sali
ya es un caso de éxito y SoftGuard le
brindé un especial reconocimiento a
través de su Intendente, Dario Mon-
teros.“Nuestro municipio ha tomado
la decision politica de innovar y ver
el tema de la seguridad como una
cuestion de estado. Es por eso que
con mucho esfuerzo hemos inverti-
do en innovacién tecnoldgica y esto
nos ha llevado a ser el primer munici-
pio del noroeste argentino en tener
estas herramientas que estan dando
buenos resultados en materia de se-
guridad’, dijo Monteros al respecto.

Los casos de uso cotidiano y el be-
neficio directo en los habitantes del
municipio ya comienzan a darse a
conocer. Como aquel vecino que
asistio a una mujer que se habia
descompensado en la via publica
y, gracias a la app Alertas BRS, pudo
pedir asistencia médica que acudié
de forma inmediata. La mujer estaba
caminando por la calle con su bebé
en brazos y se desplomé repenti-
namente en el piso. El hombre, que
habia sido capacitado previamente
por la Secretaria de Seguridad para
utilizar la app, envi6 la alarma al cen-
tro de monitoreo y en pocos minu-
tos arribd la ambulancia al lugar del
hecho. Gracias a esta app, los veci-
nos tienen una participaciéon activa
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y ayudan a mejorar la gestién del
municipio y, lo mas importante en
este caso, salvar vidas.

En palabras del intendente Monte-
ro, “si hay algo que nosotros hicimos
en estos cuatro afnos en la gestién de
gobierno, mas este afo que hemos
sido reelectos, es seguir trabajando
e innovando para el bien del vecino
en materia de seguridad. Y, sobre to-
das las cosas, en materia tecnoldgica
que nos brinda SoftGuard”.

FUNCIONES DE ALERTAS BRS

Con la app Alertas BRS, la Secreta-
ria de Seguridad de La Banda del Rio
Sali pudo hacer frente a una proble-
matica que preocupa a sus ciuda-
danos y en especial a las mujeres: la
violencia de género. “La aplicacién
es muy importante porque viene de
lamano dela tecnologiay hoy aque-
llas mujeres que sufran algun episo-
dio de violencia de género pueden
recibir esta aplicacién, a fin de que
se las pueda ayudar, salvaguardar
con la ayuda de los vigias munici-
pales de nuestra ciudad, que estan
haciendo un trabajo muy importan-
te, complementado con el centro de
monitoreo de esta Secretaria’, expli-
¢6 la Diputada Medina.

La legisladora también destaco la
ayuda de SoftGuard al personalizar
la aplicacion a través de diferen-
tes programas, como es el caso de
la pandemia de COVID-19: con la
app, los vecinos pueden seguir el
estado de sus familiares a distancia.
Ademas, las personas que se en-
cuentran internadas por coronavi-
rus pudieron acceder a un canal de
entretenimiento digital de manera
gratuita. La app Alertas BRS, ade-
mas de sus funcionalidades enfoca-
das en la seguridad del ciudadano,
sirve también como canal digital
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de entretenimientos, al cual pudie-
ron acceder de manera gratuita las
personas internadas en el Hospital
Eva Per6n y en el hospital modular.
Desde el Municipio, observaron que
los pacientes solo tienen acceso a la
informacién y el entretenimiento a
través de sus celulares, por lo que se
decidié activar una herramienta que
pudiera funcionar como una activi-
dad recreativa.

“El caso del Municipio de La Banda
del Rio Sali es algo excepcional por
los tiempos en los que se lograron
las muestras del éxito alcanzado. Se
le dio una potencia inusual a la im-
plementacién de estas tecnologias
y eso es lo que las hace exitosas’,
explicé el CEO de SoftGuard, Da-
niel Banda. “Tecnologia vemos en
muchos lugares, pero tecnologias
implementadas exitosamente no se
ven con tanta frecuencia. Uno de los
casos de éxito mas llamativos, y que
como empresa nos llena de orgullo,
es la implementacién lograda en el
Municipio de La Banda de Rio Sali
en Tucuman’, agregé el directivo.

El trabajo en equipo hizo posible
que el Municipio de La Banda del
Rio Sali haya dotado a los ciudada-
nos con las herramientas necesarias
para lograr una transformacién ha-
cia la modernizacién de la seguri-
dad. El municipio comprendié que
para crecer es importante invertir
en tecnologia avanzada y SoftGuard
colaboré para que eso sea posible.
“Hay programas que van a estar en
2021, principalmente los relaciona-
dos con lograr un corredor escolar
seguro, en acompanar a los alum-
nos con los padres y los docentes
que van y salen del colegio. De esta
manera tendrdn un sistema de cer-
cania y de aviso ante cualquier ano-
malia”, adelant6 Daniel Banda.
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Diez tendencias en la industria

de la seguridad para 2021

Los cambios acelerados por la virtualidad

Gracias al aumento de las soluciones cloud y una serie de tecnologias como loT, Big Data, 5G e IA,

millones de dispositivos y sistemas de seguridad se unen a una red conectada. Esta tendencia, que se

acentud durante la pandemia, conformard un nuevo modelo de seguridad.

HIKVISION

www.hikvision.com/es-la

P ese a un 2020 inusual, la trans-
formacion de la industria de la
seguridad no se detuvo. Hasta po-
dria asegurarse que se estan acele-
rando varios cambios significativos,
como el aumento del uso de las tec-
nologias de percepcién multiple,
la convergencia de los sistemas de
seguridad, la popularidad de lainte-
ligencia artificial y el incremento de
las soluciones en la nube. Estos cam-
biosestanampliandoyreconfiguran-
dolaindustriadelaseguridad,desde
la proteccién de personas y activos
hasta la creaciéon de entornos més
seguros, eficientes e inteligentes.

De cara al futuro, 2021 serd sin du-
das un aio que marcara el despegue
de esas tecnologias. Y en referencia
a ellas, Hikvision comparte algunas
ideas y pensamientos alentadores
sobre las principales tendencias que
pueden afectar a la industria de la
seguridad en el cortoy el largo plazo.

VIDEO INTELIGENTE COMO

ALIADO DURANTE LA PANDEMIA

Frente a la pandemia del COVID-19,
las empresas estan buscando formas
de reanudar sus operaciones de ma-
nera segura. La tecnologia de video
inteligente demostrd un gran poten-
cialeneseaspecto,yaqueayudaalas
empresasaprotegerasusempleados
y clientes en su retorno al trabajo.
Potenciadas con IA, las camaras de

66 >

seguridad pueden monitorear luga-
res con gran afluencia de gente para
garantizar que los empleados sigan
las precauciones de seguridad vita-
les, como el distanciamiento social,
el uso de la mascara y el control de
flujo, y proporcionan exdmenes de
temperatura iniciales.

En estos tiempos de incertidum-
bre, los empleados estan evitando
el contacto fisico innecesario con
maquinas de uso publico, lo que
acelera la tendencia del sistema de
control de accesos sin contacto que
hemos visto en el mercado. Para ello
se estan promoviendo con gran fuer-
za numerosos modos de verificacién
sincontactocomo el reconocimiento
facial y de la palma de la mano, asi
como codigos NFCy QR.

PERCEPCION MULTIDIMENSIONAL
Durante mucho tiempo, la captura
de imagenes visuales fue el nucleo

y la Unica capacidad de percepcion
de los sistemas de seguridad basa-
dos en el video. Sin embargo, con el
desarrolloy la aplicacién de tecnolo-
gias de deteccion, una computacién
de borde mas potente y algoritmos
inteligentes, ahora son posibles los
dispositivos de seguridad integrados
y los sistemas de multiples sensores.

En la actualidad, las cdmaras y los
sistemas de video se estan integran-
do con elementos que aumentan
la capacidad de percepcion, como
la deteccidn de radar, las imagenes
multiespectrales, la medicién de hu-
medad y temperaturay la detecciéon
de presion de gas. Esta integracion
amplia las capacidades de estas ca-
maras y sistemas de video, asi como
sus aplicaciones, lo cual a su vez
permite la recopilaciéon y el uso de
informacién multidimensional. Por
ejemplo, un enfoque prometedor
en estos momentos integra camaras



lllm

&
1,58

Clq o

SIEMPRE HA

DISTRIBUIDORA MAYORISTA DE SEGURIDAD ELECTRONICA

Jatsec ([@)cofom+ BIDEKSOR Honeywell Q@Z—e'

roars e HIKVISION @yhua sovad

Lider de la industria de Video Vigilancia Mundial

@ seacirs Wpypanix' TAKEX @ agfort  @Qrreureaarms & EBS
DIALER
CLQIONES © g

VIA WHATSAPP u Dialermedios

ioj CONSULTAS COMERCIALES TR iolermedi
La REOja 827 (C1221ACG) +5491'|6022 4403 (lue] Dialermedios

A
Ciudad de Buenos Aires 2 & [! Dialermedios
r SOPORTE TECNICO

Tel/Fax: (54 11) 4932-3838
www.dialer.com.ar +549115568 3532 §,o; [INTNT


www.facebook.com/DialerSeguridad-116867821678151/
www.twitter.com/Dialerseguridad
www.youtube.com/user/DialerMedios
www.instagram.com/dialermedios/
api.whatsapp.com/send?phone=5491160224403
api.whatsapp.com/send?phone=5491155683532
www.dialer.com.ar
https://goo.gl/maps/yDKGD26dHEESzgqY6
tel:+541149323838
www.dialer.com.ar/prod_marca.php?marca=5
www.dialer.com.ar/prod_marca.php?marca=44
www.dialer.com.ar/prod_marca.php?marca=55
www.dialer.com.ar/prod_marca.php?marca=14
www.dialer.com.ar/prod_marca.php?marca=62
www.dialer.com.ar/prod_marca.php?marca=59
www.dialer.com.ar/prod_marca.php?marca=20
www.dialer.com.ar/prod_marca.php?marca=24
www.dialer.com.ar/prod_marca.php?marca=56
www.dialer.com.ar/prod_marca.php?marca=37
www.dialer.com.ar/prod_marca.php?marca=39
www.dialer.com.ar/prod_marca.php?marca=49
www.dialer.com.ar/prod_marca.php?marca=25
www.dialer.com.ar/prod_marca.php?marca=15
www.dialer.com.ar

7 Tendencias

con tecnologia de radar de onda de
centimetro y milimetro, que puede
extender la percepcion mas alla del
rango visual, hasta la deteccion de
objetos y el seguimiento del movi-
miento incluso a 100 metros.

Las imagenes multiespectrales son
otro buen enfoque para que las ca-
maras perciban informacion del es-
pectro de luz no visible. Por ejemplo,
la innovadora deteccion ultravioleta
(UV)aumentalascapacidadesde per-
cepcion de las camaras, hasta permi-
tir incluso la captura de fenémenos
de arco eléctrico invisibles. Esta tec-
nologia se aplica en los controles de
seguridad de las redes eléctricas que
van quedando obsoletas.

En el futuro, las capacidades de per-
cepcion multidimensional tendran
un rol fundamental para llevar mas
alld a la industria de la seguridad de
video, y veremos constantemente
un numero creciente de dispositivos
de seguridad integrados y sistemas
con multiples sensores.

VISIBILIDAD EN

TODO MOMENTO Y CONDICION

Los usuarios esperan un rendimien-
to ininterrumpido de sus camaras
de video, independientemente del
climay la hora del dia, por lo que es
vital contar con camaras capaces de
capturar eficazmente imagenes niti-
das en esas condiciones.

Actualmente, la tecnologia que
proporciona imagenes coloridas en
entornos oscuros y por la noche se
estd volviendo popular en la indus-
tria de la seguridad. Cada vez mas
camaras estan equipadas con esta
tecnologia que les permite capturar
imdagenes con baja iluminacién, para
asegurarse de que puedan reprodu-
cir el color de laimagen, tanto de dia
como de noche.

En condiciones extremas como
lluvias fuertes, nieve, niebla o smog,
icomo se garantiza la visibilidad de
las cdmaras? Los profesionales de la
industria tienden a elegir imagenes
térmicas que miden el calor (o radia-
cién térmica) para generarimagenes
desde sucampo devision. Asi, laima-
genrenderizada se ve mucho menos
afectada incluso en condiciones de
mayor oscuridad.

TECNOLOGIA 5G

La tecnologia 5G sin dudas puede
contribuir a grandes cambios en la
industria de la seguridad: su mayor
ancho de banda y menor latencia
hacen posible la transmision regular
deimagenesdealta calidad;ademas,
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con la adopciéon generalizada de
las camaras de ultra alta definicion
(UHD), podrian surgir nuevas opor-
tunidades para la videoseguridad.

Por otro lado, la transmision in-
aldmbrica confiable a través de la
tecnologia 5G revolucionara el mer-
cado actual de seguridad de video
por cable. En las préximas redes, las
cadmaras inaldmbricas proliferaran y
se conectaran mas dispositivos de
borde en ubicaciones remotas. Esto
tambiénfacilitaralaimplementacién
ampliayrapidadeaplicacionesdelA
en dispositivos de borde.

CONVERGENCIA DE MULTIPLES

SISTEMAS DE SEGURIDAD

Lamayoriadelosprofesionalesdela
seguridadesperadesdehacetiempo
el conjunto de sistemas que funcio-
nen perfectamente vinculados. Las
ventajas de la convergencia de mul-
tiples sistemas de seguridad (como
video, control de accesos, alarma,
prevencion de incendios y gestion
de emergencias) en una plataforma
unificada son multiples, eficientes y
rentables. Por ejemplo, cuando se
apaga una alarma, un sistema inte-
grado enlaza automéaticamente esa
alerta a la salida de la cdmara mas
cercana, de modo que toda la situa-
cion se pueda ver facilmente desde
el centro de monitoreo. Esto se tra-
duce en una reduccién considerable
detiempoyesfuerzoy,lo que es mas
importante, de costos. Ahorros en
mano de obra, en tiempo de instala-
cién, en mantenimientos separados,
en licencias de software separadas,
etc., todo se suma para crear un pa-
quete atractivo para los clientes.

Ademas, la convergencia hace que
las soluciones de seguridad sean es-
calables. Lainfraestructura existente
sera capaz de satisfacer y gestionar
lasnecesidadesfuturasenunamisma
plataforma central.

TRANSFORMACION DIGITAL

DE LAS EMPRESAS

Ademas de la seguridad y la protec-
cion, el valorainadido que ofrecenlos
sistemas de videoseguridad se am-
plié paraayudaralasempresasensu
proceso de transformacién digital y
obtener informacién sobre oportu-
nidades de desarrollo.

Gracias a las analiticas de IA, las
soluciones de videoseguridad inte-
ligentes modernas estan disefadas
para mejorar la automatizaciéon y la
eficiencia operativa en varios merca-
dos verticales, incluyendo el trafico,
el comercio minorista, la manufac-
tura, la construccion, la educacion
y otros. El comercio minorista, por
ejemplo, podria comprender mejor
el tréfico peatonal en sus tiendas y
optimizar sus estrategias de comer-
cializacionconlaayudadesoluciones
de video inteligentes.

Estas soluciones fueron disefiadas
con paneles digitales para mostrar
datos e informacién provenientes de
los sistemas internos integrados de
informacién empresarial. Los opera-
dores, asi, pueden utilizar estos siste-
mas para obtener actualizaciones de
estado en tiempo real, lo que mejora
latoma de decisiones en su negocio.

SOLUCIONES DE SEGURIDAD

BASADAS EN LA NUBE

Latendenciadel “movimiento hacia
lanube” de empresasde todoslos ta-
manos se acelerd, en el sector de la
seguridad, durante 2020. Desde pe-
quenas hasta grandes, cada vez son
maslasempresasqueaprovechanlos
servicios en la nube -cada vez mas
rentables—paraampliarlaflexibilidad
de sus operaciones, su implementa-
cion y gestion.

Los sistemas basados en la nube,
que combinan seguridad, redes,
almacenamiento, analiticas y admi-
nistracion, hacen que la implemen-
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tacion sea mucho mas facil, ya que se
eliminalanecesidaddeservidoreslo-
calesy software.Esto ahorra una can-
tidad significativa de tiempoy costos
mientras que se amplian o reducen
sus sistemas de seguridad.

A través de una infraestructura
alojada en la nube, estas soluciones
tambiénbeneficianalosclientescon
operacionesymantenimientoremo-
tos,yaque lesalertarapidamente de
eventos importantes de seguridad y
les permite mantenerseal diaconlas
ultimasversionesdel firmware,lasac-
tualizaciones y el servicio.

IA EN TODAS PARTES

Cada vez mas potente, lacomputa-
cién de borde esta disponible para
las cdmaras de seguridad, con algo-
ritmos mas inteligentes que encuen-
tran aplicaciones mdas amplias. Esto
nos hace creer que la computacion
de borde tiene una buena oportuni-
dadde”“llevarlAatodaspartes”.Elre-
conocimiento automatico de placas
vehiculares (ANPR, por sus siglas en
inglés), las alertas automatizadas de
eventos, el conteo de personas, los
mapas de calor, la deteccién de esta-
cionamiento ilegal y la deteccion de
cascos, asi como otras aplicaciones
de IA, van ganando popularidad en
el mercado de la seguridad.

Con una mayor computacién de
borde y algoritmos de IA optimiza-

S Negocios de ¢

dos, en un futuro préximo sera nor-
mal que las cdmaras de seguridad
lleven a cabo tareas mas inteligentes
para mejorar la seguridad en las co-
munidades locales y la eficiencia de
los sistemas de datos.

ECOSISTEMAS DE

APLICACIONES DE IA ABIERTA

Con las aplicaciones de IA emplea-
das en nuevos campos, los requisitos
del mercado para sus algoritmos se
diversifican y la demanda de perso-
nalizacién también va en aumento.
Asi, se ve hoy una mayor colabora-
cién entre la industria y los nuevos
ecosistemas para satisfacer diversas
necesidades del mercado.

Varios fabricantes de seguridad
presentaron sus programas para
mantener sus dispositivos de borde
abiertos a aplicaciones de inteligen-
cia artificial de terceros. Esto aporta
una mayor variedad de funcionesin-
teligentes y los socios de desarrollo
se benefician de la apertura. Propor-
cionar plataformas de entrenamien-
to de |A abierta para que los clientes
creen y entrenen directamente sus
propios algoritmos es una practica
comun en otras industrias y ahora
estd surgiendo en el campo de la
seguridad fisica. Los clientes tienen
una comprension mas profunda de
sus propias empresasy, gracias a es-
tas plataformas abiertas y faciles de

Difusora de conocimiento

Motor de crecimiento

Confiable

usar, podran desarrollar sus propios
algoritmos de forma mas eficiente,
basadosen susdatosy en sus necesi-
dadesespecificastantodeseguridad
como empresariales.

CIBERSEGURIDAD Y

PRIVACIDAD DE DATOS

La ciberseguridad y la privacidad
de los datos fueron un reto para la
industria desde el momento en que
se conectd el primer dispositivo de
seguridad ainternet.Impulsados por
el aumento de las soluciones cloud
y una serie de tecnologias como loT,
Big Data, 5G e IA, millones de dispo-
sitivos y sistemas de seguridad ahora
se unen a esta red conectada.

Proteger los dispositivos y sistemas
de seguridad de los ciberataques y
establecer la privacidad de los da-
tos es mas importantes que nunca.
La ciberseguridad seguird siendo
una preocupacioén para la industria
en cada paso del procesamiento de
datos, desde su generacién, trans-
mision y almacenamiento, hasta sus
aplicaciones y, finalmente, su elimi-
naciéon. Zero Trust es un concepto
popular en el campo de la ciberse-
guridad; y esto puede ser una idea
inspiradoraparaquelasempresasde
seguridad construyan estandares de
ciberseguridadde masaltonivel,con
ellema “nunca confies, siempre veri-
fica”. El tiempo lo dird. m

Publicacion lider sobre Empresas, Productos
y Servicios de Seguridad Electrénica

@negociosdeseguridad



http://www.instagram.com/negociosdeseguridad/
http://www.facebook.com/negociosdeseguridad
https://twitter.com/noticiasRNDS
https://www.linkedin.com/company/negociosdeseguridad/
https://groups.google.com/forum/#!forum/negociosdeseguridad
https://issuu.com/negociosdeseguridad
https://api.whatsapp.com/send?phone=541175013776&text=Deseo%20recibir%20en%20mi%20WhatsApp%20la%20revista%20Negocios%20de%20Seguridad.%20Mi%20nombre%20completo%20y%20mi%20empresa%20son:
https://t.me/negociosdeseguridad

@ NOTIFIER’
by Honeywell

= |8

I f

'.'-_\_

|
(=

A ©riretite ALarms 4
) by Honeywell 4

MdCURCO

Av. Cérdoba 4080 (C1188AAT) C.AB.A.- (54 11) 4861-8960 / 7280
info@asec.com.ar - www.asec.com.ar



www.asec.com.ar
mailto:info@asec.com.ar
www.asec.com.ar
https://goo.gl/maps/3pRbhTKvj72AUCUz9
Tel:+541148618960
Tel:+541148617280
www.protectowire.com
www.macurco.com
www.notifier.es
www.firelite.com/es-LA/Pages/default.aspx

'

:

VESDA

by @ xtralis

Circuito cerrado de TV (CCTV)
Proyectos, instalaciones y asesoramiento

Mantenimientos correctivo y preventivo de las instalaciones

/' - Maragement
r / /4 A Systam
z 150 5001:2015
N _ Buenos Aires =
" i Gobierno de la Ciudad TUVRheintand
Camara Argentina PRCERTIFIED e e com
de Seguridad 10 S10esazEs0
GRUPO ISELEC SRL es miembro de la DISPISICION N® 263/AGC/2017 GRUPO ISELEC SRL es una empresa certificada
Camara Argentina de Seguridad GRUPO ISELEC SRL s una empresa habilitada por el G.C.B.A. bajo la Norma 1509001:2015,
bajo el registro N® 95 como Instalador y Estandar internacional de sistemas de gestion

Mantenedor de instalaciones fijas contra incendio. de la calidad.


www.iselec.com.ar/index.php/productos-deteccion-de-incendios-extincion-de-incendios-notifier-deteccion-de-humo-disposicion-415-disposicion-215-fm200/deteccion-de-incendios/vesda

DETECCION
DE INCENDIOS

15 ArRiEs

Bolution

= UTCFire & S it
ENGINEERED SYSTEMS LATAM DEALER % -....-.\--.v--r..e._-..c:.liur Y

Sistemas de detecion y alarma de incendio

Sistemas de deteccion por aspiracion forzada

Sistemas de extincion automatica de incendios

Grupo Iselec SRL a
Av. Presidente ). D. Perén 4086
(B1706CGZ) Haedo, Buenos Aires g Isele‘
Tel.: (54-11) 5294-9362 / 5294-9655
]

info@iselec.com.ar L ) .
wwww.iselec.com.ar Integracion de seguridad electrénica


mailto: info@iselec.com.ar
www.iselec.com.ar
www.iselec.com.ar
https://goo.gl/maps/mgVz533U8g1buJ7p7
tel:+541152949362
tel:+541152949655
www.iselec.com.ar/index.php/productos-deteccion-de-incendios-extincion-de-incendios-notifier-deteccion-de-humo-disposicion-415-disposicion-215-fm200/deteccion-de-incendios/edwards

&+ Opinion

El nimero de incendios evitables

crecid de manera alarmante

Falta de infraestructura y normalizacién

La cantidad de pérdidas humanas y de capital provocadas por el fuego durante el primer mes de

este ano fue realmente alarmante. La falta de una normativa clara y unificada de proteccién contra

incendios es, sin dudas, una de las principales causas.

Maximiliano Wutzke
Presidente de la Cdmara Argenti-
nade Proteccién Contra Incendios
(CEMERA)

L a cantidad de incendios regis-
trados en Argentina durante

el mes de enero es alarmante y el
numero sigue creciendo. Esto hace
imprescindible plantear de manera
clara la realidad en la que vivimos
y ser conscientes de la magnitud y
urgencia de nuestra problematica.
““Si bien en CABA, con la reciente
aprobacion del Reglamento Técnico
del Codigo de Edificacion, estdn mas
avanzados que el resto del pais,enla
actualidad mas del 90 % de los esta-
blecimientos argentinos no cuentan
con un sistema de proteccion con-
tra incendios adecuado”, aseguro el
Presidente de la Cdmara Argentina
de Proteccion Contra Incendios (CE-

74 >

MERA), Maximiliano Wutzke, sobrela
situacion. “La mayoria de los casos
que si poseen los sistemas corres-
pondientes tampoco cumplen con
el mantenimiento de acuerdo a las
rutinas establecidas por las normas
técnicas como pueden ser IRAM y
NFPA” anadié el directivo.

El Presidente de CEMERA explicéd
que esta problemdtica existente no
solo dificulta la prevencién de los
incendios, sino que también impide
el trabajo de los bomberos volunta-
rios que acuden a ellos. La falta de
instalaciones y recursos adecuados
impide que las dotaciones destina-
das al auxilio puedan realizar co-
rrectamente la extincion, ya que las
instalaciones fijas no estan en fun-
cionamiento o bien son inexisten-
tes. “Los establecimientos deberian
contar con sistemas que habiliten la
extincién, de acuerdo a las medidas
y caracteristicasdel lugar.Perocomo
esto no ocurre, el cuerpo de bom-

beros no tiene otra alternativa mas
que acudir a sus propios equipos,
instrumentos y autobombas, que
no siempre tienen correlaciéon con

la magnitud de muchos incendios”,
describié Wutzke.

LA NECESIDAD DE NORMATIVAS

La carencia de sistemas de protec-
cién contra incendios adecuados en
los establecimientos, cualquiera sea
su dimensién y funcion, recae asi en
las estaciones de bomberos, es de-
cir, en el deber estatal. Lamentable-
mente, esta es la razén por la cual
no merman los dafos y las pérdidas
generados porincendios en nuestro
territorio.

Durante el primer mes de este afio
tan complejo, en el que el orden
mundial ya viene sumamente gol-
peado por la pandemia desatada en
2020, hemosregistrado importantes
incendios en distintas areas indus-
triales, empresariales y residenciales
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del pais. Esta situacion no solo aten-
ta contra la vida y provoca pérdidas
irreparables,sinoqueimpideeldesa-
rrolloy crecimiento en todo sentido.
Y ante esto, no podemos quedarnos
de brazos cruzados.

Como Cédmara Argentina de Pro-
teccién Contra Incendios, exigimos
a todos los funcionarios de gestion
estatal una acciéon inmediata para
dar soluciéon a esta problematica,
ya que se trata de un dafo que si
podemos evitar. Necesitamos linea-
mientos nacionales y normativas
que abarquen a todos los estableci-
mientos del pais porigual, en las que
la proteccién contra incendios debe
ser exigida desde un nivel nacional,
hacia todas las provincias y munici-
pios. Estas normas, ademds, deben
ser claras, adecuadas y las mismas
para todo el pais.

De igual forma, exigimos com-
promiso para lograr la profesiona-
lizacién del rubro. Esta a la vista la
imperiosa necesidad de aumentar
el volumen de profesionales que
cuenten con una formacién de cali-
dad en todas las 4reas que abarca la
proteccion contra incendios.

ENERO AL ROJO VIVO

El comienzo de 2021 fue suma-
mente complejo en materia de
proteccién contra incendios a nivel
mundial; se registraron siniestros de
grandes magnitudes, asi como tam-
bién pérdidas humanas que, con
una adecuada protecciéon contra
incendios, podrian haberse evitado.
No podemos dejar de resaltar este
aspecto, sobre todo considerando el
actual contexto mundial.

Para ilustrar la complejidad de los
primeros treinta dias en materia de
incendios, estos son algunos de los
mas significativos, registrados tanto
en Argentina como en otros paises:
- Sdbado 2: incendio en la fabrica

de plasticos Cabelma, en General

Pacheco.

- Sdbado 9: murieron al menos 10
bebés a causa de un incendio en
la Unidad de Cuidados Intensivos
Neonatales del centro médico del
distrito de Bhandara, en la Republi-
cadelalndia.

- Jueves 14: incendio en el Buque de
la Armada Argentina Canal Beagle,
en el Puerto de Buenos Aires.

- Domingo 17: incendio en depdsito
de supermercado Almacor, en Sal-
sipuedes, Cérdoba*

- Martes 19:incendioenunagriaque
operabaenlaTerminal 4 del Puerto
de Buenos Aires.
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- Jueves 21: mueren cinco trabajado-
res en el Serum Institute of India,
el mayor fabricante de vacunas del
mundo, a causa de un incendio en
un edificio que estaba siendo espe-
cialmente construido para aumen-
tarlaproducciéondevacunascontra
el COVID-19.

Jueves 21: incendio en una fabrica
de pintura del Parque Industrial
Polo 21, en Merlo, provincia de
Buenos Aires, que luego se exten-
di6 hacia dos fabricas aledafas, de
cartén y plasticos.

Sébado 23: unincendio destruyd la
emblematica panaderia La Unién
de la localidad de Tolhuin, en Tie-
rra del Fuego.

Sadbado 23: incendio en un enor-
me campamento que albergaba a
1.300 refugiados en las puertas de
la Unién Europea, en Bosnia.
Domingo 24: un incendio devoré
cinco casas de la localidad de Li-
sandro Olmos, en La Plata.

Lunes 25: incendio en el famoso
parador Kaialoha del balneario
Watson, en la localidad costera de
Pinamar, provincia de Buenos Aires.
-Lunes 25:incendio en el cuarto piso
del Instituto Oulton, ubicado en la
ciudad de Cérdoba.

Sébado 30: incendio en el hospital
San Borja, uno de los centros asis-
tenciales mas importantes de San-
tiago de Chile.La evacuacion delos
pacientes internados fue de alta
complejidad para los bomberos,
debido a la cantidad de pacientes
portadores de COVID-19.

Sébado 30: incendio en el &rea de
cabinas del estadio Arena Castelao
de Brasil. Varios nifios debieron ser
trasladados de urgenciadebidoala
inhalacién de gases.

Todas estas tragedias tienen un de-
nominadorcomun:lafaltadeinfraes-
tructura necesaria para accionar y
controlar un principio de incendio
en cualquier lugar. Resulta lamenta-
ble que la Unica alternativa a la que
se pueda recurrir en ese momento
sea la evacuacion del foco y alrede-
dores,yaquedejaelestablecimiento

en cuestion en manos del fuego, sin
la posibilidad de salvar recursos ni
aquellas vidas que sean incapaces
de escapar de las llamas. Es necesa-
rio revertir esta situacion inmediata-
mente y por eso reclamamos la ac-
cién de los gobiernos y funcionarios
correspondientes para dar solucio-
nesy atencion a este tema.

En CEMERA continuamos trabajan-
do por una ley nacional de protec-
cién contra incendios, que exija la
seguridad necesaria para cada esta-
blecimientodel paisylaprofesionali-
zacion correspondiente de todos los
trabajadores del rubro. @

*NdR: Desde julio de 2020, una serie
de incendios forestales afectaron a
mds de 300 mil hectdreas de la pro-
vincia argentina de Cérdoba. El fue-
go se expandié durante tres meses, y
afecté mds de 90 mil hectdreas en la
vecina provinciade San Luis. Laregion
comenzd a ser azotada con algunos
focos durante el mes de julio, pero los
mds grandes incendios se desarrolla-
ronen las ultimas semanas de agosto.

El incendio de mayor extension
comenzd en dreas montanosas del
Departamento Ischilin y luego se ex-
tendié hacia el Valle de Ongamira y
el norte del Departamento Punilla.
Tambiénseregistré otrofoco de consi-
derable extensién a pocos kildmetros
al sur, sobre las Sierras Chicas, entre
las ciudades de La Calera y Cosquin.
La Falda, Achiras y Valle Hermoso, en
tanto, fueron afectadas por fuegos de
menor intensidad y duracién.

Segun los registros, hasta octubre
de 2020, habian sido afectadas por
los incendios unas 300 mil hectdreas;
estos focos igneos son considerados
uno de los 10 incendios forestales mds
grandes del mundo. Para noviembre,
continuaba habiendo focos activos en
la zona de Traslasierra, que se despla-
zaban desde el oeste hacia el sur. En
el departamento San Alberto se regis-
traron nuevos focos el 2 de noviembre.
Hasta el 6 de noviembre del 2020, se
contaron unas 320 mil hectdreas de
bosques nativos quemadas.
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Las diferencias entre costo,

precio y valor

{Por qué es importante comprender estos conceptos?

"o

Aunque a primera vista parezcan sinénimos, “costo’; “precio” y “valor’; lo mismo que “caro” o “bara-

to’; son palabras distintas que significan cosas diferentes. Entender esas diferencias y aplicarlas es

clave para crecer en el negocio de la seguridad.

Ing. Modesto Miguez CPP

www.modestomiguez.com

A diferenciadelaspalabras“caro”
y “barato”, si bien son distintas,
también son relativas. Es un hecho
que siempre tanto los productos
como los servicios pueden ser un
poco peor y mas baratos; y quienes
solo buscan precio son las victimas
naturales de este fenémeno.

Sesostiene que el precio esla princi-
pal variable para la decisién de com-
pra, algo que sin dudas puede apli-
carse a un commodity, un producto
o un servicio tangible perfectamente
definido y medible; pero para quie-
nes proveen seguridad no es asi. ;Por
qué? En primer lugar, aclaremos que
nos referimos a “ofrecer seguridad”
como fin y no a aparatos instalados
o cajitas de seguridad electrénica
como camaras, alarmas, controles de
accesos o comunicadores.

En segundo lugar, debemos enten-
derqueloquerealmente proveemos
son soluciones capaces de cubrir las
necesidades de seguridad de los
clientes, mediante un proyecto que
surja luego de una entrevista en la
cual -luego de un andlisis de riesgo
y de las propuestas el costo/bene-
ficio— se determinen las opciones
acordes al presupuesto asignado y
las posibilidades econémicas para
llevar adelante el proyecto.

LAS VARIABLES

La principal variable que predispo-
ne a una persona a sentir que algo es
barato o caro esta relacionada con la
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diferencia entre el precio y el valor. El
costo es el monto que gasta quién
obtiene —paraluego vender-los pro-
ductos, los servicios,lamano de obra,
los viaticos y el resto de los costos
menores asociados y necesarios para
transformar lo anterior en seguridad
para el cliente. El precio, en tanto, es
lo que el cliente efectivamente paga,
es simplemente un numero; pero el
valor es lo que el cliente sabe y sien-
te que recibe y esto es lo que tiene
mayor importancia. Algo parece caro
cuando el valor es inferior al precio;
por el contrario, serd barato cuando
el precio sea inferior al valor.

Quienes desconocen lo importan-
tedeunnegociorecurrente, quienes
desconocen elampliosignificadode
“laseguridad” se enfocan Unicamen-
te en bajar los precios para “vender
mas cajitas”, cuando lo que mas im-
porta es aumentar el valor. Es nece-
sario que el cliente sepay sienta que
tiene un nivel de seguridad adecua-
do a su presupuesto, que vale mas
que el precio que paga por ello.

La diferencia entre el precio y el
costo es la utilidad o ganancia que
obtiene el asesor. Entonces, si bien
bajar los costos es importante, tam-
biénlo es aumentar el valor:a mayor
diferencia entre costo y valor, mayor
serd el capacidad de determinar pre-
cios altos que no pareceran caros.

LAS CARACTERISTICAS DEL PRECIO

Elpreciolofijaelmercado,depende
de la oferta y la demanda, pero solo
aplica para las commodities, los pro-
ductosylosserviciosestandarizados
y conocidos. Si el asesor cuenta con
un alto nivel profesional, esto permi-
tird que el cliente acepte propuestas
superadoras al estandar del merca-

do, al percibir mayor valor en lo que
adquiere, especialmente en los as-
pectos intangibles de la seguridad.
El precio,ademas, es cuantificablede
modo objetivo: es un nimero.

LAS CARACTERISTICAS DEL VALOR

Cuando un sistema es personaliza-
do, se separa del juego de la ofertay
la demanda. El valor es poco volatil,
permanece por largo tiempo; es de-
cir que el precio medido en dinero
se esfuma, pero el valor como bien
queda.Elvalores muydificil de cuan-
tificar,yaque se tratade un concepto
subjetivo. Por lo tanto, cada indivi-

duo le otorgara un valor diferente a

un mismo bien. Algunas claves:

- Bajar los costos: todos los costos,
pero especialmente aquellos que
no aportan valor al servicio que el
cliente recibe.

- Aumentar el valor: actuar de mane-
ra profesional y evolucionar como
asesor, lo que implica estudiar y
practicar para mejorar las habilida-
des de comunicacién.

- Aplicar la empatia adecuada con
cada cliente: tiene que ver con
cdmo uno se presenta: jllegar a la
entrevista en traje y corbata con
maletin de cuero, luego de bajarse
deuncostosoautolujoso? ;O hacer-
lo caminando, en ropa de trabajo y
con una caja de herramientas?
Estos ejemplos extremos rayan con

lo ridiculo, pero es necesario que la

presencia sea la adecuada para cada
clientey porlotanto lainvestigacién
previa es fundamental.

;QUE HACER PARA
AUMENTAR EL VALOR?

- Conocer los productos y los ser-
vicios, (tanto propios como de la
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FABRICANTES DE ALTAS PRESTACIONES Y
BUSQUEDA DE LA EXGELENCIA EN SEGURIDAD.

Video verificacion a traves de
Snapshots de camaras IP

Sofware grafico incorporado

Sirenas con audio evacuacion,
conectadas directamente al lazo.

Certificacion UL

b Luces de emergencia conectadas
o | directamente al lazo
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Fire Cloud
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competencia) para asi ofrecer alter-
nativasquelogrenlasatisfacciondel
cliente cuando este “sabe y siente”
que la solucién acordada es la mas
apropiada para sus necesidades.
Entender los procedimientos y apli-
carlos.

Entender los objetivos y las necesi-
dades de seguridad.

Ofrecer opciones: la competencia
debe producirse de manera interna
entre las distintas alternativas que
el asesor de seguridad le ofrece al
cliente, paraque estenobusqueala
competenciay desestime otros pre-
supuestos que ya hubiera obtenido.
Que el cliente sepa lo que tiene,
por lo que el acceso irrestricto a la
informacion es imprescindible. Para
ello,elusodeaplicacionesbrindaun
nivel de transparencia 6ptimo, que
permiteal cliente integrar el sistema
ylaseguridadasuvidacomolohace,
por ejemplo, con el teléfono movil.
Que el cliente sienta que la seguri-
dad no solo aumenta el valor, sino
que refuerza también la confianza
en todo el sistema. Para lograrlo,
intervienen tanto factores emocio-
nales como lo tangible del servicio
alteneralalcancedelamanotodoel
control que ofrecenlasaplicaciones.

Unite ahora entrando
en www.rnds.com.ar

- Ser merecedores de la confianza y
cuidar todos los detalles, especial-
mente los referidos al respeto y el
profesionalismo.

En resumen, el uso de aplicativos
hace tangible el servicio brindado, lo
cual permite, a su vez, subir el valor.

MEJORAR LA RENTABILIDAD

Una alta rentabilidad permite aho-
rrar para superar las situaciones difici-
les, disponer de mas tiempo para pla-
nificar, investigaryformarequiposde
personas con mayores habilidades y
profesionalismo. Por ello es necesa-
rio considerar que el precio deberia
estar lo mas cerca posible del valor,
pero por debajo de él. Recordemos
que la diferencia entre el precio y el
costoeslarentabilidad: cuantomayor
sea la rentabilidad, mayores seran las
posibilidades de inversién en capaci-
tacion, investigacion y obtencion de
datos certeros para luego tomar las
decisiones orientadas a mejorar la
seguridad y la percepcién del cliente.

El uso correcto delos sistemas redu-
ce latasa defalsasalarmas, porlo que
disminuye los costosyaumentala efi-
ciencia. También se reducen los gas-
tos operativos originados por con-
sultas, servicio técnicoy todo aquello

Sumate a la comunidad virtual
mas importante dedicada a
los Sistemas de Seguridad

haciendo click en

la solapa |

FORO |
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que deben enfrentar los servicios de
monitoreo de forma habitual.

Si dispusiera de mas tiempo, el ase-
sor podria planificar mejor las visitas
personalizadas para realizar mante-
nimiento preventivo, actualizaciones
y obtener recomendaciones. En esas
visitas personalizadas, ademas, se
puede actualizar el precio siempre y
cuando el valor sea mayor al nuevo
precio propuesto.

En el caso de que el cliente sufrauna
retraccion econdémica que impida
continuarconlosserviciostradiciona-
les, sera necesario modificar los pro-
cedimientos, explicar cémo cancelar
falsas alarmas, aumentar la participa-
cion del cliente, modular el servicio
en adicionales opcionales, aplicar
soluciones como monitoreo optimi-
zado, negociar recomendaciones e,
incluso, aliarse comercialmente con
el abonado para transformarlo en un
generador de nuevas ventas. Pero
siempre se debe superar el valor del
servicio en cada oportunidad.

El objetivo final de comprender la
diferencia entre costo, precioy valor,
y actuar en consecuencia, es mante-
nerrelaciones satisfactorias en el lar-
go plazo con alta rentabilidad para
todas las partes involucradas. |
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WhatsApp
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Monitoreo.com
es una agrupacion de
profesionales y empresas dedicadas a
la seguridad que comparten recursos y experiencias.
Hacemos monitoreo en RED por internet desde
hace 20 anos y continuamos desarrollando la
Seguridad 4.0 con planificacion para una
vision compartida, acompanada de
un plan de carrera.

En monitoreo.com, no nos adaptamos a los cambios,
nos ADELANTAMOS.

@ monitoreo.com’

Lo invitamos a formar parte de nuestra RED mundial de profesionales:
Asociese en www.monitoreo.com/socio
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Tel. Fax: (5411) 4621 0008 (Lineas Rotativas)
Direccion: Comandante Peredo 433, Ituzaing6

ingenieria y soluciones en seguridad

(B1714BSC) Pcia. de Buenos Aires, Argentina
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NUESTROS PRODUCTOS:
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« Cables UTP Interiory Exterior Cat.5
» Cables UTP Auto Suspendido Cat.5
« Cables FTP Interior y Exterior Cat.5
» Cables FTP Auto Suspendido Cat.5

d‘%_:-:xi'.;._ C-ABL ES
TELEFONICOS

TRANSMISION
DE DATOS

« Multipares Plantel Interior
= Multipares Subterrdneos
« Multipares Auto Suspendidos

+ Cables de Instalacidn Interna
yAcometida

Asesoramiento Especializado

‘ Camara Argentina de Industrias [‘leﬂllwu
Rl s L Whcimacon, i A

de Segur uad [Ics:l rénica

~_/ PARASISTEMAS
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« Cables Telefdnico Blanco

« Cables para Intercomunicadores

« Cables Coaxiales RG59u

« Cables UTPy FTP Interior y Exterior

Mas de 40 anos
brindando

calidad y excelencia
en nuestros cables

Especialistas en cables para
comunicaciones, transmision de

datos e mterconexlonado;
de Sistemas de Videovigilancia.

: ‘,,:7..3'::_.'. CABLES
DE SEGURIDAD *.-—" ESPECIALES

« Cables Blindados Par Compensados
« Desarrollos Especiales

« Cables para Sensores de Incendio

Varela 3525/41 » C.A.B.A. ® Argentina
Tel. (5411) 4919.0974 » Cel. 15 6786.4223
ventas@anicorcables.com.ar
www.anicorcables.com.ar

N
‘E,
()


www.anicorcables.com.ar
mailto:ventas@anicorcables.com.ar
www.anicorcables.com.ar
https://goo.gl/maps/WyV3GBZHzT4FcoYDA
tel:+541149190974
api.whatsapp.com/send?phone=5491167864223
www.anicorcables.com.ar/#!/categoria/1/pagina/0/
www.anicorcables.com.ar/#!/categoria/2/pagina/0/
www.anicorcables.com.ar/#!/categoria/4/pagina/0/
www.anicorcables.com.ar/#!/categoria/2/pagina/0/

% Tienda de seguridad

Los comunicadores ED5800 suman nuevos protocolos

T8 NANOCOMM

NANOCOMM

+54 11 4505-2224
nanocomm@nanocommweb.com
Www.nanocomm.com

Nanocomm incorporé a la linea de
comunicadores ED5800 el protocolo
bus Garnet® a los ya existentes bus
Dsc®, Honeywell® y Paradox®, para
transformar esta serie en la primera
de Latinoamérica con cuatro proto-
colos bus integrados en el mismo
comunicador. A su vez, mediante la
placa 58TR se puede conexionar el
comunicador ED5800 via “Tipy Ring”
con cualquier panel de alarmas del
mercado con protocolo Contact ID,
lo cual hace de este equipo un dis-
positivo universal.

La linea de comunicadores ED5800,
presentada en 2020, cuenta con WiFi
incorporado en todas sus versionesy
puede soportar hasta dos redes ac-
tivas y en simultaneo. Esto permite
sumar la app de armado y desarma-
do NanoSmart de Nanocomm para
el usuario final.

Finalmente, esta linea posee dos

salidas preprogramadas para operar
con keyswich y dos salidas de con-
tactosecoconfigurablesparaprogra-
mar un relé, una sirena, un porton,
una luz, etc.

VENTAJAS

- Sin inversién inicial en la estructura
de transmision radial.

- Modular y expandible.

- Muy bajo costo operativo.

- Comunicacion encriptada con llave
poreladministrador delared mesh.

- Transmisién multivinculo.

- Opera en 2G/3G/4G.

- WiFi + SIM + radio.

- Comunicacién radial mesh multi-
vinculo.

- App NanoSmart gratis.

- Armado / desarmado / exclusién de
zonas.

- Comunicaciones por bus de datos.

- Receptor / transmisor de PAM. |

Mini rastreador de vehiculos GV55 de Queclink

QUECLINK GV55W

tegogps

86 >

ITEGO GPS

+54 11 2053-8882
ventas@itegogps.com
www.itegogps.com

El GV55 es un mini dispositivo tele-
matico facil de implementar, perfec-
to para una instalacion encubierta
en cualquier tipo de automotor. Es
ideal para usarse en aplicaciones de
rastreo de vehiculosligeros, asicomo
en el alquiler de automoviles.

Laseriede productos GV55esté pro-
badayampliamente aprobada porel
mercado, gracias a un numero signi-
ficativo de instalaciones en todo el
mundo.Laserieincluyeel GV55W,dis-
positivo también de tamano reduci-
do, facil instalacién y bateria interna,
efectivo para aumentar la seguridad
de los vehiculos y para aplicaciones
de trabajo livianas.

FUNCIONES

- Monitoreo de alimentacion exter-
na: informa el estado de la alarma
proveniente de la alimentaciéon ex-
terna y el de la bateria de respaldo
del dispositivo.

 Reporte programado: informa el
estado del equipo y su posicion
basado en la distancia, los interva-
los de tiempo preestablecidos, el
kilometraje o una combinacién de
estos parametros.

- Geocercas: alarma basada en geo-
cercas y en el aparcamiento. Se
pueden definir hasta 20 barreras
geograficas.

-Alarmadearrastre: alertadearrastre
cuando el vehiculo esta apagado.

- Alarma de velocidad: aviso de velo-
cidad inusual basada en el monito-
reo de velocidad con configuracién
flexible.

- Monitoreo de habitos de manejo:
deteccion de conductas agresivas,
incluyendo frenado brusco, acele-
racion brusca, etc.

- Deteccién de choque: recopilacién
de datos de accidentes para su re-
construccion y analisis.

- Alarma especial: basada en la acti-
vacion de la entrada digital.

- Activacién remota: capacidad de
controlar las salidas digitales de
manera remota.

- Deteccion de interferencias: de-
tecciéon de interferencias celulares
(jammers).

INTERFACES

- Entradas digitales: 1 (+) para de-
teccién de ignicion / 1 (-) para uso
comun.

- Salidas digitales: 1, max 150 mA.

- 1 salida digital con circuito de cierre
(latched), max 150 mA.

- Antena GSM interna.

- Antena GPS interna.

« Indicador LED GSM, GPS y encen-
dido.

- Interfaz mini USB. |
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NUEVDO EDad00

EL EQUILIBRID IDEAL ENTRE EL
MONITORED TRADICIONAL Y LA
COMUNICACION MAS AVANZADA.

@ www.nanocommweb.com

@ s ssns-2224

COMPATIBLE

INTEGRADD

* Comunicacidn radial Mesh multivinculo
« Compatible con redes Mesh preexistentes

* Opera en 46/36/26
« WIFI + SIM + Radial

* APP NanoSmart GRATIS

* Comunicacidn por BUS de Datos

« Armado/Desarmado/Exclusidn de zonas

*m NANOCOMM

ESPECIALISTAS EN COMUNICACION
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Nuevo panel de alarma PC-900

Marcacion
REMOTA

intelektron
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GARNET TECHNOLOGY
+54 11 4246-6869
info@garnet.com.ar
www.garnet.com.ar

INTELEKTRON

+54 11 2205-9000
ventas@intelektron.com
www.intelektron.com

Sincronitadar

El paneldealarmaPC-900de Garnet
Technology combina las caracteris-
ticas que requieren las instalaciones
profesionales, lo que le aporta al
cliente un enorme valor agregado
con funciones Unicas, a la vez que
suma los beneficios de la modulari-
dad a las instalaciones de alarmas.

La linea PC-900 posee un comuni-
cador WiFi integrado que permite la
comunicacién tanto hacia el centro
de monitoreo como hacia la app,
capaz de recibir eventos en tiempo
real. Como respaldo de esta comuni-
cacion, existe un novedoso modulo
queseinstalaen segundos mediante
pines; de esta forma, se puede agre-
gar rdpidamente una opcion de co-
municacién alternativa. Este disposi-
tivoesel COM-900, compatibleconla
linea PC-900 y preparado para redes
celulares moviles.

El PC-900G de Garnet brinda servi-
cios de monitoreo y auto monitoreo.
Por su parte, la version PC-900T de
la linea Titanium ofrece un producto

Marcacion Remota es la aplicacion
desarrollada por Intelektron que fa-
cilitael control de tiempoy asistencia
de empleados y permite a los cola-
boradores de la empresa indicar su
asistencia remotamente. Ademas,
gracias a que el sistema cuenta con
geolocalizacién,esideal paratrabaja-
dores que desarrollan su tareaen dis-
tintas ubicaciones,como personal de
seguridad, limpieza, mantenimiento
y servicios técnicos. Algunas de sus
caracteristicas son:

- Gratuita y sin costo de manteni-
miento.

- Solo se cobra el uso mensual segun
la cantidad de empleados que mar-
caron.

« Primer mes de uso gratuito.

« Implementacion sencilla y de ma-
nera remota.

Al personal de RRHH de la compa-
fiia le permite gestionary sincronizar
esas marcaciones desde una aplica-
cién en su PC escritorio. Luego, po-
dran impactar automaticamente en
el software de tiempo y asistencia
REIWin (con base de datos en SQL)
o generar un archivo que se podra
exportar a otro sistema.

El empleado debe instalar la app

de similares caracteristicas para las
estaciones de monitoreo, pero de-
sarrollado con una tecnologia que le
permiteal prestadoroptimizarcostos
ybrindarfuncionesunicasconlafuer-
zadeunequipoeficienteentérminos
de comunicacién hacialaestacionde
monitoreo. La version Titanium esta
preparada para reportar solo en for-
mato monitoreo.

CONFIGURACIONES ESPECIALES

« Zonas de cruce que permiten ve-
rificar un disparo real de alarma con
dos o mas detectores.

- Zona de doble disparo.

« Zona de caja fuerte, que combina-
da con Pivot access, permite ofrecer
porteria remota monitoreada y mo-
nitoreo de cajas fuertes.

- Inhibicién de zonas grupales.

- Armado por horarios.

- Escenarios de comunicacion para
configurar reportes multiples o con
prioridades a la estacién de monito-
reo o al usuario final. |

desde la Play Store y luego cargar sus
datosylosdelaempresa, que debera
validar con la base de datos alojada
enelservidor de Intelektron. Una vez
cargados los datos, podra acceder a

la app.

CARACTERISTICAS GENERALES

«Suscripcion: por partedelaempresa
con una cantidad de nimeros de te-
|éfono establecida (como licencias).

- Sincronizacion:los nimeros de telé-
fonoscelulares,siyaestancargados,
se sincronizan directamente desde
la base de datos del software REI-
Win. También se pueden cargar
manualmente.

- Geolocalizacion: todos los marcajes
se registran con la localizacion (GPS
activado), aunque se esté online u
offline de la red telefénica. Cuando
el dispositivo reestablece la cone-
xion de internet, enviara los datos
de marcacion al servidor.

- Servidor: laempresa podra acceder
al servidor de Intelektron siempre y
cuando esté suscripta y activada en
el servicio. Una vezalli, podra visua-
lizar e importar las marcaciones de
su personal desde la aplicacion de
escritorio. W
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CityMes

COMUNICADOR INALAMBRICO
1A . CityMesh

NUEVA FUNCION
PANEL DE ALARMAS INTEGRADA

OINNOVADORAS PROPUESTAS
COMERCIALES DE ALQUILER,
LEASING Y COMPRA

ONUEVA APP PARA CLIENTE FINAL

Gestion del sistema de alarmas y
domética.

ONUEVA APP PARA EL TECNICO

Permite una instalacién simple, | mr—
intuitiva y rapida. | | :
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Paneles de deteccidon de

incendios de Bosch

BOSCH
www.boschsecurity.com/es/es/

B osch presenta sus centrales
de deteccion de incendios
AVENAR 2000 y AVENAR 8000, una
nueva generacion de centrales que
combinan un aspecto vanguardista
con tecnologia revolucionaria. Ofre-
cen una solucion con interfaces de
usuario intuitivas, un proceso simpli-
ficado de planificacion y adquisicién,
y un probado concepto modular.

Durante el desarrollo del siste-
ma AVENAR, Bosch aproveché los
aportes de distintos clientes, cuyas
sugerencias le dieron forma a una
central que se adapta a la naturale-
za y el tamano de cada instalacion.
El resultado es un sistema flexible y
personalizado que puede ampliar-
se de forma rentable, mediante la
compra de los componentes que
realmente se necesitan.

Lainnovadoratecnologia de Bosch
permite a los integradores de siste-
mas proporcionar un soporte re-
moto continuo 24/7 con un mayor
rendimiento, lo cual la convierte en
una manera seguray eficiente de su-
pervisar, mantenery prestar servicio
deformaremotaalosequiposdede-
teccion de incendios. Ademas, cada
central AVENAR ofrece una arqui-
tectura distribuida para soluciones
tipo campus y puede equiparse con
varias interfaces para permitir una
amplia gama de aplicaciones. Esto
da valor a sistemas ya instalados ya
que esta nueva central de incendio
incluye interfaces con sistemas anti-
guos,locualsalvaguardalainversion
realizada por el cliente a la par que
permite la evolucion tecnoldgica de
la instalacion.

Su interfaz de usuario cuenta con
300 % mas pixeles que la genera-
cién anterior, con dos veces mas
resolucion, lo que permite que la
informacion sea desplegada con
una definicién nunca antes vista en
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un paneldeincendios.Suangulode
visualizacién también mejord y, gra-
ciasaunainterfazoscura,loseventos
se clasifican y se muestran usando
colores brillantes, lo que permite
identificarlos clara y rapidamente.
Aesto se sumalaevolucién delares-
puesta tactil, con lo que se comple-
ta una interfaz de manejo orientada
totalmente a la experiencia de usua-
rio, en la que se puede hasta ajustar
como fondo el logo de la empresa o
del edificio a todo color.

En la pantalla se podra disponer
de tres botones virtuales comple-
tamente programables para que el
operador tenga un acceso rapido a
lasfuncionesmascomunesyespeci-
ficas de su instalacién. Por ejemplo,
puede definir que con solo activar
un botén se modifique la sensibili-
dad deungrupodedetectores para
adaptarse a las condiciones de un
evento social que estd por empezar
en el auditorio. O activar el modo
pre-alarma para que las alarmas
generadas en una zona que esta en
mantenimiento no activen las sire-
nas hasta que se haga primero una
comprobacién manual.

En las centrales AVENAR, ademas,
es posible dedicar un teclado re-
moto como central de respaldo en
caso de falla del panel principal, lo
que permite ofreceralos clientesun
alto nivel de redundancia, clave en
proyectos criticos en los que la pro-
tecciéon no puede detenerse.

AVENAR 2000

«El panel AVENAR 2000 reemplazara
alactual FPA-1200 peroincorporara
una serie de mejoras que le permi-

tiran atender una gama mas amplia

de proyectos.
- En su version estandar, sera un pa-
nel con capacidad de hasta cuatro
lazos de deteccién, cada uno con
254 dispositivos (recordemos que
en los paneles Bosch no se limita la
cantidad de detectores, por lo que
pueden ser 254 sensores por lazo).
En cada lazo se podra contar con
la tecnologia LSNi, que permite
tener aisladores cortocircuito in-
corporados en cada dispositivo,
direccionamiento manual o auto-
matico, notificacién direccionable
sin necesidad de médulos extra o
cableados separados y medicion
de interferencia electromagnética
endetectores, entre otras opciones.
Por otro lado, en su versién pre-
mium, contara con las mismas ca-
racteristicas de la versién estandar
y también podra ser conectado en
red con otros paneles (hasta 32),
integrarse con sistemas de audio
evacuacién Bosch y con sistemas
BMS que usen protocolo OPC (o
cualquierotro protocolo pormedio
de conversores).

AVENAR 8000

En su version estandar conservara
sumisma limitante de 32 lazos, cifra
aun considerablemente alta en el
mercado, y 4.096 dispositivos.

La versién premium, en tanto, con-
tara con los mismos beneficios de
conectividad del AVENAR 2000.
Los nuevos paneles AVENAR son
compatibles con las versiones an-
teriores de paneles y dispositivos,
por lo que sus sistemas se pueden
ampliar o reemplazar sin ninguna
limitacion. |

Los productos Bosch son distribui-
dos por:

BUILDING CONSULTING GROUP
+54 11 4571-0150
info@bcggroup.com.ar

CONDOR GROUP
+54 11 3535-1075
ventas@condorgroup-srl.com


tel:+541145710150
+541135351075

SISTEMAS DE CONTROL DE ACCESO

Puertas Automaticas | Molinetes | Pasillos de Seguridad

DCM Solution, principal fabricante de equipamiento para sistemas de
control de acceso, ofrece una linea completa de productos para asistir a
distribuidores e integradores a mejorar las soluciones de seguridad y hacer
crecer su negocio.

Para mas informacion visite WWw.dcm.com.ar B .‘ m

solution
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Videosensor: deteccion eficaz en
sistemas de video con modo de alarma

Los ultimos avances en analiticas de video, como sucede con las nuevas tecnologias, se enfocaron en el
mercado entry level y generaron un antes y un después en sistemas de video inteligentes que,
ademds, pueden ser utilizados como una central de alarma.

En el Gltimo afno se presentaron nuevas
tecnologias de procesamiento de video
embebido directamente en el hardware
gracias a los diversos fabricantes de mi-
crochips de encoding, que convierten la
imagen analégica de un sensor de video
en un archivo digital. Alimplementar las
analiticas en esta etapa de conversion,
se mejora la velocidad de respuestay su
potencial (analiticas raiz).

Basicamente, se logr6 que el chip “en-
cuentre” en la escena objetos con forma
de humano y/o de vehiculo, ya sea que
se observen total o parcialmente, en
distintas direccionesy angulos. Esta de-
teccion es la que los fabricantes de sis-
temas de camaras IP y DVR lograron
aprovechary darle gran valor agregado,
para generar todas las analiticas dispo-
nibles en el mercado a costos cada vez
mas bajos.

Entre ellas, podemos mencionar:

* Deteccién de movimiento de personas
y/o vehiculos.

* Detecci6n de cruce de linea en un sen-
tido por una persona y/o un vehiculo.

* Deteccidn de intrusién en un area en
un sentido por una persona y/o un ve-
hiculo.

* Compresién de video en funcién de la
aparicién de personas y/o vehiculos
para ahorro de espacio en discos y
ancho de banda.

* Deteccion de merodeo de una persona
dentro de un area determinada.

* Deteccion de estacionamiento de un
vehiculo dentro de un area determi-
nada.

* Conteo de personas de alta eficiencia

por cruce de linea (entradas y salidas).

* Conteo de personas en un instante en
un area definida.

* Estadistica de colas (conteo y registro
de tiempo haciendo cola).

* Deteccion de tumultos de personas.

* Deteccion de caida de una persona.

* Deteccion de pleito entre personas.

ESE MOVIMIENTO Si SE PUEDE VER

La deteccién de movimiento de perso-
nas y/o vehiculos es la analitica que
menos procesamiento necesita. Gracias
a esto, es la mas facil de implementar
en una cantidad de productos y canales
de video, y, por ende, la mas facil de
ofrecer a los usuarios. De esta manera,
podemos acceder a sistemas para ho-
gares, pequenos comercios, oficinas y

empresas e instituciones a costos muy
razonables, incluso sin que sea necesa-
rio hacer una nueva instalacion, ya que,
en caso de haber un sistema de seguri-
dad instalado, bastaria con cambiar un
DVR. Asi, resulta un esfuerzo minimo
hacer este upgrade e incorporar analiti-
cas de este tipo.

Ahora bien, si se trata de un sistema
nuevo, el esfuerzo en la instalacion es
similar al de un sistema comun, con la
ventaja de que su instalacion puede ser
orientada y adecuada para explotar al
maximo dichas analiticas. Una manera
de mejorar esa eficiencia, por ejemplo,
esiluminar la escena lo mejor posible o
bien implementar cdmaras que permi-
tan ver a color las 24 horas y cuenten
con iluminacién LED integrada.
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Lo més interesante de esta tecnologia
es que permite reducir la tasa de falsas
detecciones a menos de 2 %, dado que
el evento de alarma no se genera con el
movimiento de objetos, sombras, nubes,
animales, plantas ni insectos. Este factor
es el principal diferencial y la ventaja
frente a otros medios de deteccion de in-
trusos por movimiento, como los sensores
PIR, que pueden dispararse por objetos,
animales o rafagas de calor (los aptos
para exterior son exageradamente caros
y complejos), o las barreras infrarrojas,
que solo cubren un haz en la detecciény
pueden dispararse también por cualquier
objeto que lo obstruya.

La deteccion de figuras humanas en
video permite reemplazar el uso de sen-
sores de movimiento tradicionales (PIR o
barreras), logrando asi:

* Tener un sistema 2 en 1: video + sensor.

* Lograr un area de deteccién igual a la
escena que puede observar la camara,
ademas de la posibilidad de seleccionar
el drea de deteccién especifica.

* Utilizar un domo PTZ para generar un
area de cobertura dindmica y de mucho
mayor alcance.

* Usar en el exterior y el interior.

* Disparar eventos: mail, notificacion al ce-
lular, sirena, reproduccién de un sonido
en parlantes externos, activacion de
medio de accion disuasivo, entre otros.

UN PASO PARAEL DVRY

UN SALTO HACIA LA VIDEOALARMA

La posibilidad de activar acciones di-
suasivas es una novedosa primera linea

;‘ (‘- __ -Ii -—

(2) La camara parpad

que permite evitar actos delictivos de
forma automéatica o manual mediante el
uso de luces o sonidos que indiquen al
detectado cuando pasa por un area o in-
gresa a un area privada, de manera que
desista en sus acciones. De esta forma, el
intruso esta al tanto de que ese usuario
se encuentra protegido con algun sis-
tema de deteccion.

Como segunda linea de defensa dispo-
nemos de acciones mas criticas, tales
como la posibilidad de disparar una sirena
o dar alerta a algin sistema de alarma mo-
nitoreado por una central. Anteriormente,
tanto los DVR como las camaras IP con al-
guna analitica de deteccién basica o sen-
sores externos integrados solo permitian
programar eventos de forma horaria, de
manera que su implementacién se en-
contraba muy dirigida a lugares con hora-
rios estrictos, como oficinas o comercios.
Actualmente, estos sistemas cuentan con
la posibilidad de seleccionar acciones,
como “armadas/desarmada”, de manera
similar a una central de alarma. Esta ca-
racteristica le da a nuestro DVR o cdmara
IP la posibilidad de comportarse como un
sistema de alarmas, ya que puede contro-
lar tanto el armado/desarmado como el
disparo manual de la alarma desde una
app de celular, de manera que todas las
ventajas de los videosensores puedan ser
aprovechadas desde el mismo DVR que
los conecta, pero como una central de
alarmas.

En caso de que el DVR no disponga de
una bornera para controlar una sirena,
podemos hallar accesorios que nos per-

a y emite un sonido de

advertencia para disuadir al intruso.

mitan realizar este tipo de integraciones
mediante una salida de relé, ademas de
conectar sensores externos cableados
mediante zonas de alarma.

Sin lugar a dudas, estas nuevas tenden-
cias y soluciones ofreceran al mercado
una gran cantidad de oportunidades de
desarrollar un ambiente mas seguro para
los ciudadanos y un negocio y una fuente
de trabajo para los profesionales del sec-
tor. Asi, podemos continuar brindando
siempre nuestro mejor esfuerzo para sa-
tisfacer las necesidades del cliente, con
novedades y tecnologias de punta, siem-
pre y cuando nos mantengamos informa-
dos.

Inicinr vista previa

Borrar

Nicolas Fontana
Product Manager en Big Dipper

Big Dipper

+54 11 4481-9475
ventas@bigdipper.com.ar
www.bigdipper.com.ar
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Vender sistemas, instalarlos en lugares estratégicos y hacer un trabajo técnicamente prolijo,
solo es una parte importante en pos de la seguridad.
La otra es elegir bien el monitoreo.

EL PORQUE DE UN MONITOREO MAYORISTA
» Solvencia econdémica y financiera » Tecnologia de Ultima generacién
» Personal profesionalizado « Capacitacion y actualizacion continua
* Preservacion absoluta de base de datos « Responsabilidad ética y empresaria
» Asesoramiento y respaldo legal « Seguro de responsabilidad civil « Trayectoria

LOS AVALES DE UNA GESTION RESPONSABLE
» Socios de CEMARA - ALAS Y CAESBA - GEMM LATINOAMERICA
« Empresas habilitadas por la DPGSP y DGSPR
« Convenio colectivo de trabajo 507/07 UPSRA - CAESI
» Estaciones certificadas por norma IRAM 4174 e ISO 9001:2015
» Competencia leal. No realizamos practicas de “"dumping”.
« Compromiso con la industria de la Seguridad Electronica.

Consulte si su proveedor de monitoreo mayorista cuenta con la habilitacion y regulaciones vigentes en su Jurisdiccion

| GEMM
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CENTRO DE
MONITOREO
MAYORISTA

Nos especializamos exclusivamente en el

monitoreo mayoristas, no atendemaos clientes
finales.

La seguridad y la trasparencia en

el manejo de las cuentas de nuestros
dealers asociados es nuestra prioridad.

Ponemos a su alcance una completa gama
de soluciones, para que pueda brindar
mejores servicios a su cliente.

e 03364461592
e info@gruporsi.net

www.gruporsi.net
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ﬁ APPS DE SEGURIDAD FAMILIAR

SERVICIOS ESPECIALES PARA
BARRIOS, EDIFICIOS Y MUNICIPIOS

-

[b[&l) moNITOREO DE ALARMAS

Asociado a
Operatividad Full 24
ERMARA Operatividad Par-time
s Operatividad Respaldo

Empresa Habilitada Resolucion DI-2016-441-DGSPR (CABA) RESOL-2019-660-GDEBA-DPGSPMSGP Pcia de Bs As)

G E M M GRUPO DE EMPRESAS DE MONITOREO MAYORISTA

EMPRESA INTEGRANTE DE



mailto:info@gruporsi.net
www.gruporsi.net
tel:+543364461592
www.cemara.org.ar

CEMARA

Boletin Informativo - Afio 14 N.2 72 - Febrero 2021

Encuentro virtual

Primera reunion abierta a socios

Se llevé a cabo la primera reunion de la Camara a través de la plataforma Zoom,
de la que participaron socios de todo el pais. En ella, se definieron
los lineamientos de las comisiones de trabajo.

Con la presencia de socios de todo el
pais, el pasado 7 de enero se llevd a
cabo la primera reunién del afio de la
Camara de Empresas de Monitoreo
de Alarmas de la Repiblica Argentina
(CEMARA). Realizada de manera vir-
tual, la modalidad permitié la presen-
cia de asociados de todas las provin-
cias, lo cual foment6 el trabajo comdn
en la bldsqueda de soluciones y buenas
practicas para el sector. “Comenzamos
un nuevo ano con actividades y proyec-
tos para esta nueva etapa que se inicia,
entre ellas las tareas de las diferentes
comisiones de trabajo”, adelantaron
las autoridades de CEMARA, quienes
detallaron posteriormente las activida-
des realizadas por cada comision.

COMISION DE LEGALES

El martes 19 de enero, CEMARA se
reunié con sus pares de CASEL para
incorporar conceptos a la Ley Nacional
de Seguridad Electrénica. La idea es
conformar una legislacion homogénea
entre los segmentos de monitoreo y
seguridad electrénica para dar lugar a
un nuevo proyecto. Respecto a la Ley
12.297 de la provincia de Buenos Aires,
hubo una reunién entre autoridades de
CEMARA y cdmaras afines, como CAE-
Sl, CASELy CAESBA, para seguir tratan-
do sus modificaciones y adecuaciones.

COMISION TECNICA

Esta comision lleva adelante las ins-
pecciones en los centros de monitoreo
que operan bajo Norma 4174/1, las
que, segln se informd, estan siendo
llevadas a cabo con normalidad.

COMISION DE CAPACITACION

Los integrantes de esta comision estan
trabajando en un nuevo proyecto de
reactualizacion del Libro del Operador
de Monitoreo y en breve se disefara el
programa de capacitaciones 2021.

COMISION DE RRII

Semanalmente realizaran reuniones
intercdmaras con sus pares que inte-
gran CAESIy CAESBA.

COMISION DE DIFUSION

Continda la comunicacién por los di-
ferentes canales institucionales, y en
esta etapa se enfocaran en el canal de
YouTube, que sumd nuevos suscrip-
tores. Asimismo, el canal continla ac-
tualizando su contenido con los ciclos
de charlas (el canal puede visitarse en
www.youtube.com/c/CdmaradeEmpre-
sasdeMonitoreodeAlarmasCEMARA).
Por otra parte, contintan las publica-

ciones semanales en el resto de las
redes.

COMISION DE MARKETING

Se llevé a cabo la segunda encuesta
abierta al sector, la cual permitié ob-
tener tendencias, indicadores de mer-
cado y opiniones. También se plante6
a los socios proveedores un programa
de trabajo en conjunto para fomentar
la asociacion a través de la divulga-
cién y recomendacién a potenciales
socios.

En otro aspecto, se present6 la Comi-
sion de trabajo de Monitoreo Mino-
rista, enfocada en aquellas empresas
sin centro de recepcion de alarmas. El
espiritu de esta comision es colaborar
con ellas en la unién de criterios, en
las buenas practicas de la profesion y,
principalmente, en mejorar la calidad
del servicio que reciben los usuarios
finales.
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por favor contdctenos de lunes a viernes de 9 a 18 al +54 911 5813.9890 o por mail a comercial@rnds.com.ar

ENCONTRA A NEGOCIOS DE SEGURIDAD EN:

o. instagram.com/negociosdeseguridad

facebook.com/negociosdeseguridad

linkedin.com/company/negociosdeseguridad/

groups.google.com/group/negociosdeseguridad

Instagram facebook
twitter.com/noticiasrnds
ey Linkedln
issuu.com/negociosdeseguridad/docs
lssuu Google Groups
(@negociosdeseguridad +54 911 7501-3776
Telegiam WhatsApp


api.whatsapp.com/send?phone=5491151123085
api.whatsapp.com/send?phone=5491158139890
api.whatsapp.com/send?phone=5492214005353
api.whatsapp.com/send?phone=5492215480272
http://www.instagram.com/negociosdeseguridad/
https://twitter.com/noticiasRNDS
https://issuu.com/negociosdeseguridad
https://t.me/negociosdeseguridad
http://www.facebook.com/negociosdeseguridad
https://www.linkedin.com/company/negociosdeseguridad/
https://groups.google.com/forum/#!forum/negociosdeseguridad
https://api.whatsapp.com/send?phone=541175013776&text=Deseo%20recibir%20en%20mi%20WhatsApp%20la%20revista%20Negocios%20de%20Seguridad.%20Mi%20nombre%20completo%20y%20mi%20empresa%20son:
api.whatsapp.com/send?phone=5491175013706
api.whatsapp.com/send?phone=5491158139890

COMODIDAD Y SEGURIDAD

DZ GUBE

TECNOLOGIAS DISPONIBLES
' Bn%sg‘tisss @

PERMITE USO CON
BATERIA ANTE
EVENTUALES
CORTES DE
ENERGIA

CUBE 550

También Instalacién Engranaje interno
‘Ab disponible g facil y rapida @ con base de metal

#  con WI-FI. con PROG. de alta durabilidad.

El Automatizador con mejor relaci—n costo-beneficio del mercado.

Ofrece mayores ventajas en materia de tecneclogia y seguridad, tanto para el usuario comoe para el instalador.  FE

VELOCIDAD: ( CICLOS / HORA: |
11 SEGUNDOS 40 (INTENSIVO)

PESO DEL PORTON:
450 KG

Todos los modelos disponibles con WI-FI, ipara
abrir y cerrar portones con su smartphonel

&=, TECNOLOGIA WI-FI
| oy
L

9392 8344 WWW.PPA.COM.AR SEGTEC



www.ppa.com.ar
tel:+541153528344
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IV intelektron

SOLUCIONES DE CONTROL DE ACCESOS
PASARELAS MOTORIZADAS

HUELLA

L
4

=
Ly

e ! mejor solucién de acceso automatizado
- sin contacto, compatible con todas las tecnologias.

b

() +54 (11) 2205-9000 www.intelektron.com Argentina S i gty

K]
<2\ Buenos EGURI
Aires ™ HAB|

= :""\ b = Cj
ventas@intelektron.com @ @ @ e(;:. Cludad oy Ne568s - CABA



mailto: ventas@intelektron.com
www.facebook.com/intelektron
www.youtube.com/user/IntelektronSA
www.linkedin.com/company/intelektron-s-a-
www.instagram.com/intelektron.sa
www.twitter.com/INTELEKTRON_SA
www.intelektron.com
tel:+541122059000
www.intelektron.com/Soluciones/MolinetesPasarelas/Pasarelas/Pasarela-Motorizada
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