NORMAS <60>

Novedades en la actualizacion
de la proteccion de incendios

- r (

<
| J\/

. SEGURIDAD MARTINEZ <s-
M4s de una década de experiencia
en la distribucion de productos
. SIERA ARGENTINA <ss> Establece
valores basados en el respeto por
los canales de distribucion y venta
. SEG INTERNATIONAL <40>
Celebra 15 afios en argentina
con grandes cambios y sorpresas
. ALARCOM <> Desde hace mas
de 10 afios dedicados al disefio y
fabricacion de alarmas vecinales

. Los mejores productos y las
ultimas novedades del sector:
PCINGENIERIA <s6> GARNET «<gs>
HEXACOM «<ss> STARX SECURITY
ALARCOM <gs> KIT EXPERTO
BIO CARD <g0> ZKTECO

. ¢Para qué instalamos camaras
de seguridad? <s2> por Gustavo
Cillis, Director de Nexcam

MARKETING

. ¢Qué relacion existe entre la
desilusion y los negocios? <>
por Lic. Augusto Diego Berard

. Sistemas de gestion de video
pensados para adaptarse <ioo>
por Leandro Neuss

. Boletin informativo con las
actividades de CEMARA <10z>

DATA TECNICA <76>

CYGNUS >

electronics

SERVICIOS <22>

Como dimensionar un 5|stema
solar fotovoltaico autdbnomo

Sistema integral para la asistencia
de victimas por motivo de género

Transforme su negocw en una
empresa de logistica inteligente

Numero 139

Negocios de ¢ e
Seggur 1dad

Jerarquizando Empresas, Productos y Servicios de Seguridad Electrdnica

C.Nord

CYGNUS &2

electronics

LANZAMIENTO
CENTRAL DE ALARMA

Idealmente disenada para aplicaciones profesionales,
con funcién de monitoreo hibrido desde APP
y software propio

IDEAL PARA EMPRENDER SENSORES TECNOLOGICOS APLICACION WEB PARA DISENO Y
EL NEGOCIO DE SERVICIOS BIDIRECCIONALES CON PROGRAMACION Y TERMINACIONES
Y MONITOREO DOBLE BATERIA ASISTENCIA REMOTA DE CALIDAD SUPERIOR

[ §|L_"|§ </> Q

Il . 1 UNICO SENSOR PARA
' CAJAS FUERTES:
i - Detecta vibracidn, golpes,
§ | desplazamiento y gases -

- Compatible con cualguier
sistema, salida NC/NA

- Incorpora sujetador anti-sabotaje

<07>

SWITCH DISENADOS
PARA CAMARAS IP



http://www.instagram.com/negociosdeseguridad/
http://www.facebook.com/negociosdeseguridad
https://twitter.com/noticiasRNDS
https://www.linkedin.com/company/negociosdeseguridad/
https://groups.google.com/forum/#!forum/negociosdeseguridad
https://issuu.com/negociosdeseguridad
https://api.whatsapp.com/send?phone=541175013776&text=Deseo%20recibir%20en%20mi%20WhatsApp%20la%20revista%20Negocios%20de%20Seguridad.%20Mi%20nombre%20completo%20y%20mi%20empresa%20son:
https://t.me/negociosdeseguridad
http://www.youtube.com/negociosdeseguridad
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SWITCH DISENADOS ESPECIALMENTE
PARA CAMARAS IP

(;i [ 1117

y
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SWITCH CCTV POE PROFESIONAL

Con innovador sistema de refrigeracion
gracias a su geometria de conveccién

« Sin partes mecanicas
» Sin contaminacion sonora
« Mayor confiabilidad

Disipacidn Conveccion

GARANTIA DE POR VIDA c@ GARANTIA

CYGNUS 2 www.cygnus.la

electronics
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LINEA ENTRY LEVEL

5$1004-60

100 | | 6owW
. Mbps | | POE
=

4 ports entry level

= 4x puertos PoE+ @100Mbps

= Hasta 60W total PoE

= Uplink: 2x Ethernet @100Mbps
» Modo CCTV hasta 250Mts

+ 1.25Gbps / 0.88Mpps

$1008-120

100
Mbps

8 ports entry level

« 8x puertos PoE+ @100Mbps
« Hasta 120W total PoE

« Uplink: 2x Ethernet @1Gbps
» Modo CCTV hasta 250Mts

« 5.6Gbps / 4.2Mpps

$1016-200

® 300W
T PoE
16 ports entry level

« 16x% puertos PoE+ @100Mbps

+ 300W total PoE c/ indicador consumo
« Uplink: 2x Ethernet @1Gbps +

1x fibra optica SFP

« Modo CCTV hasta 150Mts.

$1024-300

@:@ 420W
T PoE
24 ports entry level

« 24x puertos PoE+ @100Mbps

« 420W total PoE c/ indicador consumo
« Uplink: 2x Ethernet @1Gbps +

1x fibra optica SFP

* Modo CCTV hasta 150Mts.

+ 7.2 Gbps / 5.36Mpps

LINEA HIGH END

$2004-240

Ej 1000 ’oi‘ 240W

4 ports industrial PoE

= Alimentacion redundante

« Fanless: disipacion de calor
sin ventilador mecénico

+ 4x puertos Hi-PoE @1Gbps

= Hasta 240W total Hi-PoE

= Uplink: 2x Ethernet @1Gbps +
2x fibra 6ptica SFP

= 5.6Gbps / 4.2Mpps

$2024-420-FL

DE POR VIDA

$2008-150-V2

i 1000 “'\

8 ports industrial PoE

« Alimentacién redundante

« Fanless

« 8x puertos PoE+ Gigabit @1Gbps
« Hasta 150W total PoE

= Uplink: 4x fibra 6ptica SFP
(soporta fast-ring)

« Modo CCTV por consola

= Administrable L-2

= Salida a relay programable por
caida de enlace

= 24Gbps / 17.9Mpps

24 ports high end PoE

» 24x puertos PoE+ @1Gbps

* Hasta 420W total PoE

* Uplink: 4x puertos Fibra SFP @1Gbps
* Administrable L-2

* 56Gbps / 41.7Mpps

\J

info@cygnus.la

$2024-420

24 ports high end PoE

= 24x puertos PoE+ @1Gbps

+ Hasta 420W total PoE

= Uplink: 2x Ethernet @1Gbps +
2x fibra éptica SFP

+ Administrable L-2

+ 56Gbps / 41.66Mpps

58024-10G / S824-10G

+ 8.8 Gbps / 6.55Mpps

24 ports modular core switch PoE
= Fuente de alimentacién redundante

« 3 Slots p/ médulos $7024-8F/8T

« Uplink: 2x Ethernet @1Gbps +

2x fibra dptica SFP

= Transmision de datos de alta velocidad
+ Administrable -2

« 70Gbps / 42Mpps

24 ports high end PoE / Sin PoE

* 24x puertos @1Gbps

* Hasta 370W total PoE

* Uplink: 4x puertos Fibra SFP @10Gbps
* Administrable L-3

* 128Gbps / 96Mpps

GARANTIA DE POR VIDA

Cygnus Electronics
Tel: (011) 5278-0022 / 3221-8153



mailto:info@cygnus.la
www.cygnus.la/product/s1004-60-v1/
www.cygnus.la/product/s1008-120-v1/
www.cygnus.la/product/s1016-300/
www.cygnus.la/product/s1016-200__trashed
www.cygnus.la/product/s7024-8f/
www.cygnus.la/product/s2024-420/
www.cygnus.la/product/s2008-150-v2/
www.cygnus.la/product/s2004-240/
www.cygnus.la/product/cy-s2024-420-fl
www.cygnus.la/product/cy-s8024-10g
tel:+541152780022
tel:+541132218153

Big Dipper ZK I=ca

MASTER DISTRIBUTOR

TENDENCIA AL RECONOCIMIENTO DE PALMA

Solucidn no invasiva, higiénica, y de fdcil
aplicacién para la verificacion de identidad

CARACTERISTICAS PRINCIPALES: ‘_

- Control de Acceso y Asistencia

- No invasivo, higiénico y practico
-Velocidad de reconocimiento 0,35s
- Angulo de tolerancia +/- 60 grados
-3 en 1: Palma, impresion y vena

MENOS DE 0,35
Y HASTA 60CM

- Algoritmo anti-falsificacién l
- Privacidad y verificacién voluntaria —

W,
RECONOCIMIENTO RECONOCIMIENTO
DETECCION DE PALMA VIVA IMPRESION DE PALMA VENA DE PALMA

PRODUCTOS CON ESTA TECNOLOGIA

ACCESOS ASISTENCIA

Big Dipper i® info@bigdipper.com.ar | www.bigdipper.com.ar
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Big Dipper ZK =0

MASTER DISTRIBUTOR

SISTEMA DE INSPECCION POR RAYOS X

El sistema de inspeccién por Rayos-X con doble vista puede mostrar imagenes horizontales y
verticales por dos generadores independientes, puede detectar amenazas orgénicas e
inorganicas o mezclas y articulos sospechosos de forma rapida y precisa

. Edificios Gubernamentales

as
pduanas - Paqu e :

- Lector de huellas digitales en tablero
- Escaneo de imagenes a pseudo color
- Identifica elementos superpuestos

- Diferentes tamanos de equipaje

- Velocidad ajustable de |la banda

- Display de tiempo y fecha

- Alarma de alta densidad

- Monitor LED y teclado

- Contador de equipaje

Big Dipper & info@bigdipper.com.ar | www.bigdipper.com.ar
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GENERADOR DE NIEBLA PARA BLOQUEO DE ASALTOS

Reduce la visibilidad a cero, frustrando todo intento de robo o asalto

LIBRE DE , ECO
CORROSION Friendly

- Niebla seca de estado sélido de grado alimenticio

- No afecta a personas, animales ni plantas
- No afecta a ropas, muebles ni electrénica
CY-FOG1

- Es biodegradable y ecofriendly
- No es corrosivo - No deja residuos

ZICYGNUS 5

CY-FOGCAM3 Ny SISTEMA CON CAMARA Y SENSOR PIR

- Micréfono y altavoz integrados

- Control desde APP y notificaciones

- Activacion por 3 sensores PIR integrados

- Camara IP Wi-Fi ojo de pez 360° integrada

- Posibilidad de visualizacion corregida de la imagen esférica

- Activacién manual por botén de panico inaldmbrico incluido

- Sensibilidad de cada sensor PIR ajustable de forma independiente

FUNCIONAMIENTO APLICACIONES

» Integracion con VSS: disparo automatico

por uso de analiticas - Escenarios en los que se detecte una

intrusion no deseada: comercios, oficinas,
+ Duracién de 30 a 45 minutos hogares, bovedas de bancos, etc

- Espacios medianamente cerrados - Solo automatizar y disparar en horarios que
- Impacta 80-120 m3 de espacio en 5-8 seg holiaya pabilco
- Se recomienda un chequeo de la situacion por

- Activacién manual por botén de panico video para corroborar la situacion

- Integracion con panel de alarma: activaciéon automatica

: ; - No apto para zonas de circulacion de publico
por disparo de alarma o manual a través de PGM RO P

CYGN Usg)-‘::) @& info@cygnus.la | www.cygnus.la

electronics
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APTO PARA:

EXTINTOR PORTATIL

Vehiculos - Hogares
Oficinas - Empresas

DE NANOPARTICULAS

SIN CILINDRO =l PROBADO Y SIN COSTO DE Puestos de seguridad
@ PRESURIZADO Pl CERTIFICADO MANTENIMIENTO s i

Industrias

LIBRE DE TAMANO """-,| RESPETUOSO
COMPACTO | | CON EL MEDIO
JOLCDAD Y LIVIANO \ Y/ AMBIENTE

- Sirve para fuegos ABCEK.

- De activacién manual, portatiles y livianos.

- De activacion remota.

- Se integra facilmente con sistemas de incendio.

- No es corrosivo, ni oxidante, ni nocivo para
la salud y protege el medio ambiente.

- No requiere mantenimiento.
- Vida util de hasta 5 anos.

2. Sujete firmemente con el rociador orientado hacia la base del fuego, manteniendo
el dispositivo a distancia de otras personas y de Ud. mismo e

3. Presione el botén de inicio (Start)

4. Mantenga el equipo orientado al fuego hasta su completa descarga

=
INSTRUCCIONES DE USO @ @
4
1. Tire del anillo de seguridad que se encuentra en la parte inferior del dispositivo &
.

EXTINTORES FLJOS
DE NANOPARTICULAS

Misma tecnologia, con la posibilidad

de accionamiento remoto manual
o automatico.

Ideal para: Bévedas | Datacenters

CYGNU SQ'D & info@cygnus.la www.cygnus.la

L
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TELEFONIA IP/SIP PARA VIDEOCONFERENCIAS

TELEFONOS CON ENVIO Y
RECEPCION DE VIDEO:

- PoE o fuente externa
- Pantalla tactil a color de 7"
- WiFi y Bluetooth integrados
- Compatibilidad SIP estandar absoluta
- Integracion con CCTV y porteria IP/SIP
-Teletrabajo y aperturas de puerta remota
- Sistema operativo Android 9.0, Play Store (X7A)
-Videollamada Full HD por APPs, entre si y/o por SIP
- Zoom, Skype, Whasapp, G. meet desde Browser y navegacion

X7A+CAM60

CONSERJE / RECEPCION / EMPRESARIAL COMPACTO - HOTEL / EMERGENCIAS

&

T l

AT

INTERCOMUNICADORES CON Y SIN VIDEO UNIDADES INTERIORES

[i10V [ 112D

INTERCOMUNICADORES CON VIDEO LINKAGE CUSTOMIZABLES / OCULTOS

- Integracion con amplificador para busca persona - audios por red
-Interfaces de micréfono, altavoz, botdn de llamada, LED, cerradura,

grabacion de llamada, entrada de alarma
___ - Componentes externos seguin necesidad y ubicacion
i - Link de cdmara de video existente en la red

- Implementaciones de gestién remota

www.cygnus.la

CYGN US?}I:'E ® info@cygnus.la

electronics
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Alianza entre Cygnus y C. Nord

Mas que un sistema de alarma

Cygnus Electronics, en su buqueda de ofrecer al profesional nuevos y mejores servicios, se alié con

C. Nord, empresa desarrolladora de paneles y dispositivos inaldmbricos, para integrar todos sus ser-

vicios en la nube.

‘ ygnus Electronics ha elegido

como aliado a C.Nord, desa-
rrollador y fabricante de sistemas de
alarmas monitoreadas contra robo e
intrusion para el sector residencial,
comercial e industrial.

Para llevar adelante su propio siste-
ma de alarma profesional, capaz de
integrar una solucién completa, Cyg-
nusdesarrolléunalineadeproductos
compuesta por paneles de control,
sensores tecnoldgicos, periféricos
inaldmbricos, servicio en la nube y
software integral para empresas de
seguridad y centrales de monitoreo.

DISPOSITIVOS Y SOFTWARE

DE GESTION

Las soluciones de hardware y soft-
ware de la empresa son parte de un
sistema integral confiable. Para ello,
ha implementado tecnologia de
vanguardia en cada uno de sus pro-
ductos. Todos los eventos transmiti-
dos por internet desde los paneles
estan encriptados, y pueden llegar a
la central de monitoreo en tan solo
0,8 segundos. Se trata de un sistema
de seguridad completo, en el que to-
dos los dispositivos se complemen-
tan, lo que ayuda a las empresas de
seguridad hacer crecer sus negocios.

DISPOSITIVOS Y ESCENARIOS

DE APLICACION

Los paneles de alarmas de la fami-
lia Cygnus Electronics son altamen-
te efectivos para la proteccion de
comercios, oficinas y proyectos in-
dustriales; ademas, también pueden
desempenarse en el sector residen-
cial, para proteger departamentos,
condominios y casas. Estos incluyen:
- Comunicadores para la recepcién

e interpretacién de eventos desde

panelesdetercerosy sutransmision

hasta el software de monitoreo.

electronics

CYGNUS

C.Nord

LANZAMIENTO
CENTRAL DE ALARMA

Idealmente diseriada para aplicaciones profesionales,
con funcién de monitoreo hibrido desde APP

y software propio

IDEAL PARA EMPRENDER
EL NEGOCIO DE SERVICIOS
¥ MONITOREQ

]

DOELE BATERIA

UNICO SENSOR PARA

CAJAS FUERTES:

- Detecta vibracién, golpes,

- Dispositivos inaldmbricos, repre-
sentados por sensores de seguri-
dad, tecnoldgicos, de incendio y
otros equipos auxiliares.

PLATAFORMA CENTRALIZADA

PARA LA GESTION DE EVENTOS

Security Center es el software inte-
gral de recepcién y procesamiento
de eventos desde paneles de alar-
ma y orientado hacia las empresas
de seguridad y monitoreo. Dispone
de las herramientas esenciales para

SENSORES TECNOLOGICOS
BIDIRECCIONALES CON

DISENO Y
TERMINACIONES
DE CALIDAD SUPERIOR

APLICACION WEB PARA
PROGRAMACION Y
ASISTENCIA REMOTA

<[>

los operadores de monitoreo y sirve
como una base para el sistema de
servicios en la nube de C.Nord. La
configuracién flexible del software
elimina muchas de las tareas rutina-
rias del operador, permitiendo ace-
lerar la reaccidn frente a los eventos
dealarmasy controlar mas eficiente-
mente las deudas.

FUNCION DE MONITOREO HIiBRIDO

Gracias a la alianza entre Cygnus y
C.Nord, los instaladores de alarmas

07 >
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GESTION DESDE APP

Configuracién de la

< Ay £ aplicacién y del acceso
Mediante la aplicacion mévil MyAlarm arma y pﬁrcédigoypin’ Sor alla

desarma su propiedad, recibe alertas de sensores dactilar y Face ID

de seguridad tecnolégicos y otros eventos del El panel esta
sistema; cuenta también con un botén de panico ~ dividido en particiones
virtual.

Cambio entre paneles protegidos

Botén virtual de panico

Control de usuarios; redaccion
de nombres del objeto y

Sensores de humo, las particiones

agua, temperatura, gas

Controla su estado de cuenta y recibe Eventos en la lista:

notificaciones push sobre pagos pendientes. saldodella .- arme / desarme
cuenta de usuario :
alarmas de seguridad
Alicatkin Frdvil i alarmas tecnoldgicas
cacién m ra 5
App Store A:t;roirll ROl Nombres y fotografias fallos
‘?E los usuarios en la acciones del operador
. lista de eventos ’
Busquen por "myalarm" informes de grupos

de reaccién rapida

PANEL DEL TECNICO
Configura de forma remota los paneles de control, actualiza el firmware y controla en tiempo real el estado de los sensores

Nord GSM 3.29 Lewr desde of enpositivg Grabar o depoibe

. Tipe Horma Resistores Retrasode Retraio e i T
R e Mene Wos M s M M ?’ : ! —
: [ oevee Haenn  Hlom 3 w3 W 3 é @ 19 i
s [ERl  eercdsoF code 3 me 3 g = i .
g o SR T T e - =
N R o e 21 S 23 24
o Bl rwcesn H meo  H w3 I
o R Cesewrosd H cemdo How H M H N 4 .
Interfaz de progamacién Operacion local y remota en tiempo real

SOFTWARE DE MONITOREO

Solucién ideal para emprendimiento del negocio de prestacion B w31 g | oy ey | Daratog | e [ cmmer
de servicios de seguridad y monitoreo, desde los 11 médulos (N N osonrwaeeseesee i N N N
. . 123,
que integran el Security Center. 1R ey o, i TR R e
&l EEN
1201 % 6832 9066 904
-Visualizacion rapida de los paneles, particiones y eventos Bl | Mtwmed. IERER
w642 1324 1ZEEE A rccewihasste Mrs. Bevectraya ¥5 4540 231 1M1 M6
- Monitoreo sin avisos (automonitoreo MyAlarm) astreet  Mex
(] - The cabinat of telsscopic . Konstantinogaishty ' [
- Registro de las acciones del operador

- Control de pagos , con interrupcion del servicio, integracion ERP

- Autorizacion del trabajo remoto por tiempo y registro

- Compatible con software y hardware de otros fabricantes

- Cuenta personal del operador para el registro de acciones y acceso

- Gratuito hasta 1000 paneles

o sz ﬂm Cwector’s office. Hrs. Berectriaya B



www.cygnus.la/categoria-producto/cygnus-intrusion/alarmas/alarma-c-nord/

NT Nota de Tapa

profesionales pueden ofrecerun ser-
vicio de mantenimiento y asistencia
remota de forma muy simpley segu-
ra. Los integradores de sistemas de
alarmas, en tanto, pueden formarun
propio centro de monitoreo y brin-
dar un servicio de bajo costo, gracias
al software gratuito y sin manteni-
miento de Cygnus y C.Nord.

Por otra parte, las grandes empre-
sas de monitoreo pueden adoptar
los dispositivos para integrar en su
sistema actual, o bien vincular los
paneles actuales con el software de
monitoreo. En ambos casos resalta
la funciéon de botén de panico vir-
tual. En cualquiera de estas tres op-
ciones los proveedores del servicio
podran facilitar al cliente la opcion
de automonitoreo desde una app,
con muchas funciones utiles tanto
para los clientes finales como para
las empresas de monitoreo. Entre
ellas se encuentra el control del sal-
do o la deuda del abono del cliente,
queincluyelaposibilidad de prohibir
funciones deellay como asitambién
del panel.

DISPOSITIVOS INALAMBRICOS

Al panel de alarma Cygnus-C.Nord
selepuedenconectar31dispositivos
inaldambricos que utilizan la tecnolo-
gia de 433 MHz con ajuste automati-
co dela potenciadel transmisor, que
tienen un alcance de hasta 600 m
en un area abierta. Los dispositivos
estan protegidos contra apertura
de carcasa, indican la calidad de la
sefal y se alimentan con baterias de
Lithium CR123A, con 3 anos de vida
util y aviso de bateria baja. También
se encuentra disponible el repetidor
de senal.

La comunicacién de dos vias en-
tre el panel y los periféricos reduce
el consumo de energia debido a una
menor cantidad de mensajes trans-
mitidos. Esta ventaja se vera refle-
jada en un tiempo de bateria mas
prolongado. El sistema cuenta con
dos elementos de alimentacion, uno
principal y otro de respaldo. Cuando
finalizaeltiempodeserviciodel prin-
cipal, el sensor pasa al de respaldo,

Oficina de C.Nord~

wr ¥
4]
O @& >

Hoy

Se ha activado la alarma
O:=—o
Daniel Alcorta o
= 17:43
Esteban Diez

PIR
[ aln

y el usuario tiene hasta un mes para
reemplazar la bateria principal.

SENSORES TECNOLOGICOS

Estos paneles de alarma informan
sobre los problemas en la propie-
dad: fuego, rotura de tuberia, caida
de temperatura o fuga de gas. En la
app MyAlarm se visualizan los iconos
de los sensores de temperatura, de
humoydefugadeagua, mientrasque
en la pantalla se muestra que se han
activado (por ejemplo) los sensores
de incendio, y el usuario recibira no-
tificaciones push de alarma de fuego
hasta que no la cancele.

AUTOMONITOREO

DESDE MYALARM

MyAlarm es la aplicacion movil gra-
tuitaparalosclientesdelasempresas
de seguridad o clientes finales del
instalador.Elusuarioarmaydesarma
el sistema de su propiedad, puede
usar el botén virtual de panico, ver
los datos de los sensores tecnoldgi-
cosysiempretieneaccesoalsaldode
su cuenta. Algunas de las funciones
conlasque cuentasonlassiguientes:

« Arme y desarme: apretando el bo-
tonvirtual, el cliente puede cambiar
el estado del sistema de alarma de
todo el recinto o de ciertas particio-
nes en forma remota.

«Acceso seguro: el cliente puede evi-
tarelusonoautorizadode MyAlarm
configurandolaentradaporcédigo
pin, huella dactilar o Face ID, para
que nadie pueda usar la aplicacion
excepto él mismo.

- Notificaciones push: el usuario re-
cibe notificaciones sobre todos
los eventos importantes: armes y
desarmes, alarmas, activaciéon de

sensores tecnoldgicos y fallos. Pue-
de seleccionar en la configuracion
qué tipos de notificaciones desea
recibir.

«Reproduccién porvoz:en MyAlarm,
Ritareproduceloseventosdelsiste-
ma y las notificaciones push: arme
y desarme, advertencias de fallos;
alarmas de seguridad y de fuego,
fugas de gas y fugas de agua; au-
mento o disminucion de la tempe-
ratura fuera de los valores limite; o
ausencia de la corriente eléctrica.

-Controldetemperatura:conunsen-
sor de temperatura instalado en su
recinto,elusuario puedeestablecer
dos umbrales para su activacion (el
minimo y el maximo). Una vez que
la temperatura sobrepase uno de
los limitantes, el cliente recibird una
notificacién pushyunaalarmaensu
app MyAlarm.

« Botdn virtual de panico: el botén
funcionadirectamente desde el ce-
lular, por ello siempre estd a mano.
Para activar la alarma no hace falta
estar fisicamente en el recinto.

- Control de deudas e impagos: la
aplicacion informa al usuario sobre
el estado de su cuenta y la necesi-
dad de hacer el pago, y facilita lain-
formacionsobreladeudamediante
notificaciones push. m

cvenus$e) CYGNUS ELECTRONICS

® 5411 5277-444
@ info@cygnus.la
https://cygnus.la
o /cygnuselectronics
® @cygnuselectronics
@ /cygnuselectronics
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tel:+541152774441
www.facebook.com/cygnuselectronics
www.instagram.com/cygnuselectronics/
www.linkedin.com/company/cygnuselectronics/

iSeguridad en su maxima expres

EQUIPO

EL EQUIPO MAS COMPLETO Y SEGURO AHORA CON
TODAS LAS PRESTACIONES

® Dx EL MEJOR Y

EL MAS RAPIDO
TRANSMISOR RADIAL | WIFI - NUEVO

UNIVERSAL CID

Permite monitorear de manera facil, segura y
transparente, cualquier panel de alarmas con
comunicador telefonico en formato Contact ID

o a través del bus de datos en los paneles compatibles.
Transmision dual via Radio y Wifi.

Programacion y Actualizacion remota de Firmware.
Compatible con APP FULL Control, DX CAM

y DX Virtual Expert

()4 er

Verificacion Visual de Alarmas.

Se incorpora a tu sistema de alarma
sin reemplazarlo.
PRODUCTO ADICIONAL

—_—_—— =

A
,/ CONTROLE \
/' ELPANEL °,
Fr———n \ DESDE

/ \ X
\
|/ TECLADOR ' .
{ VIRTUAL |/
\ REMOTO /
\
A\ /!

CONSULTAR VERSIOMES

CONFIGURE EL PANEL DE SU
CLIENTE DE FORMA REMOTA

SEGUINOS EN LAS REDES SOCIALES

dxcontrol@dxcontrol.com.ar
/DXCONTROL

Av. Rivadavia 12396, Ciudadela, Provincia de Buenos Aires - Argentina



https://goo.gl/maps/6n95ASuiBYqVSmMc6
mailto:dxcontrol@dxcontrol.com.ar
www.dxcontrol.com
www.facebook.com/DxControl/
www.youtube.com/channel/UCbwHr1KNjTgo7Df0eq6CjQQ
www.twitter.com/dxcontrolsa
www.linkedin.com/company/1913688/
www.instagram.com/dxcontrol
www.dxcontrol.com
www.dxcontrol.com/productos/transmisores-radio-y-radio-gprs#dx-full-id
www.dxcontrol.com/productos/comunicadores-2g-3g-wifi-sms#dx-virtual-expert
www.dxcontrol.com/productos/comunicadores-2g-3g-wifi-sms#full-control-app

iLideres en el mercado!

VERIFICACION VISUAL
DE ALARMAS g,

- 4 Yy,

Se incorpora a tu sistema‘de alarma
sin reemplazarto '

Disminucion significativa de
costos operativos.

Minimo costo de inversion.

Envia las imagenes a la empresa
de monitoreo en vivo y grabadas.

SERVIDOR WEB DE IMAGENES

+ Recepcion de imagenes y video.
« Almacenamiento en la nube.
= Envio de alertas al frontend.
o=@ . Envio automatico de mails con imagenes recibidas.
= Envio automatico de imagenes HTTP POST.
= Analisis de imagenes a través de Google Vision.

+ Geolocalizacion de instalaciones a través de Google Maps.
« Administracion de la seguridad (usuarios).
= Administracion de instalaciones, equipos y eventos.

Compatible con todos los comunicadores Dx Control
de la dltima generacion

@ = DX

COMUNICADOR RADIAL COMUNICADOR 2G | 3G | SMS COMUNICADOR UNIVERSAL COMUNICADOR UNIVERSAL WIFI
UNIVERSAL CID - EMAIL | WIFI CID - WIFI

SEGUINOS EN LAS REDES SOCIALES
f ¥ B @ in



www.dxcontrol.com
www.facebook.com/DxControl/
www.youtube.com/channel/UCbwHr1KNjTgo7Df0eq6CjQQ
www.twitter.com/dxcontrolsa
www.linkedin.com/company/1913688/
www.instagram.com/dxcontrol
www.dxcontrol.com
www.dxcontrol.com/productos/comunicadores-2g-3g-wifi-sms#dx-full-wifi
www.dxcontrol.com/productos/comunicadores-2g-3g-wifi-sms#dx-active
www.dxcontrol.com/productos/comunicadores-2g-3g-wifi-sms#dx-sam-2-wifi-2g-3g
www.dxcontrol.com/productos/transmisores-radio-y-radio-gprs#dx-full-id

i€l mas completo del mercado!

~
&
:Irlé
=
=
3
I~

MUCHO MAS QUE UN
COMUNICADOR DE ALARMAS

LA SOLUCION €EN EPOCAS DE PANDEMIA! J_

DX SAM 2 @ 2

CON 5 VIAS DE comumc#ﬂéﬂ

2G| 3G | SMS | EMAIL | WIFI

-

COMPATIBLE CON PANELES

DSC® - PARADOX® - GARNET®
HONEYWELL® - CROW® p

BENEFICIOS PARA EL CLIENTE

v Disminucion significativa de costos D fullcontrol
operativos para las empresas de

inohitoréo: v App gratuita para controlar el panel
o dei s de alarmas. ARMAR - DESARMAR /
+ Minimo costo de inversién. ACTIVAR - DESACTIVAR

Para empresas de monitoreo la App
es personalizable.
¥ Programacién remota total del panel | jnea autogestion o de monitoreo.
de alarma, sin asistir a la vivienda del
abonado.
v Asistencia al cliente al visualizar el
teclado del panel

4 DX VIRTUAL Expert

COMPATIBLE CON DX CAM

—
()

e DXCAMZ

%\h Verificacién Visual de Alarmas.
' ' Se incorpora a tu sistema de alarma

sin reemplazarlo.
* PRODUCTO ADICIONAL

jCONTACTE A NUESTRA RED DE EXPERTOS!

SEGUINOS EN LAS REDES SOCIALES

www.dxcontrol.com 3 dxcontrol@dxcontrol.com.ar f ¥ B O in /bxconTROL
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www.twitter.com/dxcontrolsa
www.linkedin.com/company/1913688/
www.instagram.com/dxcontrol
www.dxcontrol.com
www.dxcontrol.com/productos/comunicadores-2g-3g-wifi-sms#full-control-app
www.dxcontrol.com/productos/comunicadores-2g-3g-wifi-sms#dx-virtual-expert
www.dxcontrol.com/productos/comunicadores-2g-3g-wifi-sms#dx-sam-2-wifi-2g-3g
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29 ANOS TRABAJANDO EN LA
IMPORTACION, FABRICACION Y
DISTRIBUCION DE PRODUCTOS DE
SECURIDAD ELECTRONICA Y BATERIAS.

: : Planes de financiacion
. La mejor calidad e E
al mejor-precio . a 120 dias para compras

mayoristas

Servicio inigualable y Exclusividad de
de asesoramiento = productos de marcas
pre y post venta .
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internacionales
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Consulta nuestro amplio catalogo en nuestra web o contactanosl
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ACCEDE A LAS MEJORES BATERIAS,
A LOS MEJORES PRECIOS.

CONVERTITE HOY EN
DISTRIBUIDOR OFICIAL DE

STARX
ENERGY

BENEFICIOS EXCLUSIVOS

@ Descuentos Capacitaciones Prioridad - m:{gﬁgre%
@ especiales exclusivas de entrega gl
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& Noticias

Mejora de la seguridad
en barrios privados

Reunién del Comité ALAS Argentina

wseanny — El' pasado 25 de marzo tuvo lugar la
LATINDAMERICARA . .z ~ .
iStEkod T primera reunion del afio del Consejo

Asesor de Urbanizaciones Privadas de
ALAS Argentina, que conté conunimportante numero
deurbanizaciones privadas presentes (o “conjuntosin-
mobiliarios”, como se los denomina en nuestro pais), y
lograron conformarlas primerasestadisticas2021enlo
relativoaeventosdelictivosenesetipodeurbanizacio-
nes.Posteriormente,yen coincidenciaconelresultado
de esas estadisticas, se hablo sobre la problematica
de los perimetros como barrera de seguridad de las
urbanizaciones privadas.

Los temas generaron un enriquecedor debate entre
los casos practicos de problemas y el aporte de solu-
cionesy consejos. La reunion, ademas, reforzé la clara
necesidad de que el sector se profesionalice, para co-
laborar con los aportes que hacen los integrantes de
las urbanizaciones que forman parte de sus érganos
internos y dotarlos del adecuado asesoramiento de
“bandera blanca” a la hora de tomar decisiones. A su
vez, se advirtié la necesidad de generar actividades en
el marco de ALAS para que dichos integrantes puedan
percibir, desde los actores de nuestra industria, las so-
luciones que ellos proponen para dicha problematica.

Sobre el final de la reunidn se reforzaron las partici-
paciones de los integrantes del consejo asesor en los
grupos de trabajo del proyecto anual, que tiene por
objetivo generar niveles, tipos o estandares de seguri-
dad para estas urbanizaciones. |

Capacitaciones Fiesa

Cursos y webinars

Fiesa Seguridad Electrénica organiza capacitaciones
gratuitas semanales sobre los productos y marcas de su
catdlogo, entre las que se incluyen Paradox, Hikvision y
Takex, sus principales distribuidas.

El distribuidor ofrece capacitaciones para su linea de
UPSs dLux, a través de las cuales informa a los clientes
sobre el uso de UPS para garantizar el funcionamiento
de los sistemas de alarma en el caso de cortes de luz.
La ofertade UPSsinteractivasy onlinetambién incluye
productos para aplicaciones domiciliarias y oficinas.

Otros productos en los que Fiesa capacita a sus clien-
tes son los equipos para el control de accesos, el pre-
sentismo y la deteccidn de temperatura corporal de
Hikvision.Setratadesolucionesallinone(todoenuno),
aptas para edificios y oficinas, que ofrecen también
la deteccién de barbijo, el reconocimiento facial con
barbijo puesto y hasta la deteccién de temperatura.

En la web de Fiesa, el instalador podra encontrar el
listado completo de cursos y capacitaciones, asi como
todo el material necesario para llevar adelante un pro-
yecto completo de seguridad electrénica. |
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Digifort apuesta a la
comunicacion virtual

Redes sociales para América Latina

Los usuarios de Digifort, una de las principales plata-
formas en integracién de dispositivos de Latinoamé-
rica, estaran mas vinculados con la marca y conoce-
ran las ultimas implementaciones, actualizaciones y
novedades a través de las redes sociales. “Queremos
enfocar en las redes sociales de #DigifortLatam las
particularidades de la regién y generar una sinergia
dentro de nuestra comunidad de negocios. Creemos
que las redes son un medio que nos aportara mayor
cercania y nos ayudard a potenciar la comunicacion
que, como politica de la compania, es personalizada y
fluida”, asegurd Juan Pablo Moraes, Gerente Regional
Cono Sur & Peru de Digifort.

En las redes sociales de #DigifortLatam se podran
seguir de cerca los casos de éxito, conocer nuevas
aplicaciones de las soluciones Digifort, y agendar el
calendario de webinars, cursos y certificaciones que
la compafiia realiza para la region. También permitira
revivir las grabaciones de webinars y tutoriales. “Los
seguidores encontrardn en nuestras redes: topicos
sobre sequridad colaborativa, sobre las analiticas de
Digifort en los diferentes contextos y mercados ver-
ticales. Encontraran implementaciones en ciudades,
en industrias de diferentes perfiles, en el ambito de la
salud, en centros educativos, retail, turismo, edificios
y barrios, entre otros. Los usuarios podran descubrir
de qué manera las soluciones de Digifort potencian la
eficiencia de las fuerzas de seguridad y la justicia, ya
que aportan informacién clave”, agregé Moraes.

Los usuarios estaran mas vinculados con la marca,
ademas de tener respuestas rapidas a preguntas fre-
cuentes. Encontraran tépicos sobre la gerencia de vi-
deo, la lectura de matriculas, el analisis avanzado de
video, el analisis forense, el reconocimiento de rostros,
las alarmas y automatizaciones, la mesa controladora,
endiferentes aplicaciones. Se presentaran las integra-
ciones con otras plataformas de control de accesos,
automatizacién, sistemas de combate contra incen-
dios forestales, proteccion perimetral, sistemas PSIM,
RFID, entre otros.

“Las redes sociales son un nuevo espacio que hemos
habilitado para la comunidad de América Latina de
Digifort, en el que esperamos que interactien usua-
rios, técnicos, distribuidores, partners e integradores.
Esperamos desde las redes poder generar un vinculo
con los usuarios y que una demostracién o un video
publicado funcionen como disparadores de nuevos
negocios para el sector. Queremos que este canal sea
una via de contacto que también nos permita convo-
car a los eventos online que estaremos desarrollando
durante todo el ano”, concluyé el directivo. |

REDES

@ digifortlatam
@© @digifortlatam
@ /digifortlatam
O @digifortlatam
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2 Noticias

Llega SoftGuardTV

SOFTGUARD TECH

www.softguard.com

E nunmundototalmentetecno-

logizado,enelquecadavezmas
personastienenaccesoainternet ya
una gran diversidad de contenidos,
SoftGuard continuia conlabusqueda
de nuevas formas de acercarse a sus
usuarios, colegas y profesionales de
la seguridad, para establecer una
comunicacion mas inmediata y di-
recta. Con este objetivo, la empresa
dio un paso adelante y llevé toda su
experiencia con charlas de expertos
a la plataforma SoftGuardTV.

Quien se suscriba al canal podra
accedera contenidos exclusivos, una
serie de videos en los que diferentes
expertos en materia de seguridad
cuentan desde cuales son las herra-
mientas esenciales para el monito-
reo mayorista disruptivo hasta cua-
les son los siete gatillos de la venta
emocional.

Ademas, en la seccion Charlade Ex-
pertos se podran encontrar diversos
y atractivos contenidos referidos ala
industria de la seguridad para estar
actualizado sobre variados temas:
entre ellos, conferencias de exper-

Academia NexCam

TE ESTAMOS
ESPERANDO EN
SOFTGUARDTV

tos como Marcos Sousa y Jontahan
Baldovino, ambos profesionales en
el drea del marketing, charlas de Da-
niel Banda, CEO de laempresa,y mu-
chos mas. Quien visite SoftGuardTV
también podra conocer los ultimos
avances en los sistemas de seguri-
dad, dirigidos a profesionales y no
profesionales del rubro.

SoftGuard también se ha adaptado
alas diferentes herramientas que nos
brindanlas nuevastecnologiasde co-
municacién, y han creado su propio
canal en YouTube: SoftguardLatam.
En él se recogen videos explicativos
sobre las principales ventajas de las
soluciones de software integral de
monitoreo de alarmas y apps para
companias de seguridad, institu-

Z

ciones financieras y bancarias, mu-
nicipios y organizaciones guberna-
mentales, urbanizaciones privadas,
condominios y barrios cerrados,
colegios y universidades, y corpora-
ciones; asi, el usuario podra conocer
los beneficios de utilizar estas herra-
mientas. Junto a todos los videos de
las soluciones presentadas, también
se puede acceder a informacion so-
bre SmartPanics y VigiControl, apli-
caciones elegidas por miles de em-
presas lider en todo el mundo.
Laempresainvitaatodoslosintere-
sados a sumarse a su canal de YouTu-
bey la plataforma www.softguard.tv
paratransitar esta nueva era de siste-
mas de seguridad digitales para ciu-
dades inteligentes y empresas 4.0. l
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Inverti en tu futuro, capacitafe

Convertite en experto en Seguridad Electrénica

Lideres en educacién técnica para instaladores R v/

* Cursos presenciales y a distancia
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» Para todos los niveles

@ nexcam.com.ar @ +54 9 11 2260-6114
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Olvidate de los cortes de luz
con las UPSs dLux!

FIiESA

SEGURIDAD ELECTRONICA

iContacta a nuestros expertos!

contacto@fiesa.com.ar

Tel/Fax: (54 11) 56281700
www.fiesa.com.ar - contacto@fiesa.com.ar
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Serie ABH Barreras Infrarrojas ABH 100L - 250L
con funcion ANTINIEBLA
SUCURSAL CENTRAL SUCURSAL LA PLATA : Calle 119 N° 258
MARIANO PELLIZA 4112 Cel.11 37929710 ©
Munro, Buenos Aires Q SUCURSAL TUCUMAN : Santiago del Estero 1351
B mms (011) 4756 0709 Cel. 115717 4793 ©
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https://goo.gl/maps/viniew84ncJ46fQt5
https://goo.gl/maps/5bDPEpedm6vMGy969
api.whatsapp.com/send?phone=5491137929712
api.whatsapp.com/send?phone=5491157174793
tel:+541147560709
www.dexa.net.ar/productos/catalogo/ver/1324

REPRESENTANTE
OFICIAL

SEGURIDAD ELECTRONICA

SERIE: ABI SERIE: ABT
Barreras infrarrojas para exterior

Barrales infrarrojos para exterior
Jos P de 2 haces, hasta 60 mts.

de 2 a 10 haces.

Modelo: ABT-i SERIE: ABE
Barreras m‘frarrOJas con soporte, Barreras infrarrojas para exterior
para exterior de 2 haces. de 3 haces, hasta 250 mts.
NIEBLA HIELD nrun . : . M . k :
: S P &4 \
LLUVIA  NIEVE —Lrr J
Adaptable al 4 Frecuencias IP65 A prueba Alcance Senal Display led de
ambiente de Agua perimetral de intensiva 2 digitos de
30a 250 mts. senal

- CONSULTA POR WHATSAPP
+54 9113792 9712 /DEXA-Seguridad /DEXA Seguridad electrénica [E]

PLATAFORMA ON LINE DE COTIZACION % dexa.net.ar

ventas@dexa.com.ar
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@ Servicios

Transforme su nhegocio en una

empresa de logistica inteligente

OnDelivery de RedGPS

La actualidad sanitaria mundial no solo modificé la realidad cotidiana, sino que puso en relevancia

nuevas maneras de prestar servicios y aceleré el proceso de maduracion y profesionalizacion de

algunas modalidades, como el delivery.

REDGPS
www.redgps.com

‘ ada vez son mas las empresas

de todos los tamanos —desde
un negocio con una motocicleta de
reparto hasta una empresa con cien
0 mas camiones— que estan orien-
tando sus procesos de ventas hacia
el delivery. Y es que, segun diversas
fuentes, la pandemia aceleré hasta
diez afnos las tendencias que ya se
venianviendoen América Latinares-
pecto al crecimiento del e-commerce
y las entregas a domicilio.

Esta nueva realidad abrié un mun-
do de posibilidades para otros mo-
delos de negocios -y también para
desafios de logistica—, en los que, al
mismo tiempo que muchas empre-
sas estan participando, otras tantas
se estan quedando fuera porque no

22>

tienenmaneradeaccederaestenue-
vo mercado.

En este panorama, las preguntas
clave son: ;qué representan estos
cambios para laindustria del rastreo
GPS, la gestion de flota y la movili-
dad? ;Su empresa puede participar
deeste boomde nuevas oportunida-
desy nuevos negocios? Larespuesta
es si, con OnDelivery, el nuevo servi-
cio de RedGPS.

OnDelivery se trata de una nueva
plataforma de logistica inteligente
paralaentregay reparto de pedidos
con optimizacién de rutas, manejo
deinventarios,asignaciéndevehicu-
los y una app para repartidores con
la que pueden verificar las entregas
e incluso levantar pedidos. Este ser-
vicio para logistica inteligente de ul-
tima milla convierte las empresas de
rastreo GPSymovilidad enempresas
delogistica.Asi,pueden ofrecerasus
clientes una plataforma que integra
y simplifica las ventas que llegan por
diferentes canales,como unapdgina

web, el teléfono, las redes sociales, el
retail,los couriers e incluso repartido-
res-vendedores.

De esta manera, todo tipo de em-
presa puede participar en el merca-
do que presenté el mayor crecimien-
toduranteel dltimo afoy ofrecer sus
servicios a clientes a los que antes
no tenian manera de acercarse. Esto
representa el pilar para que una em-
presarealmente crezca:irmasalla de
los limites de su propiaindustriay asi
expandir su cuota de mercado.

;{Comofunciona? Todoslospedidos
son cargados en OnDelivery y la pla-
taformalosrestadelinventario, asig-
na los pedidos de acuerdo a la capa-
cidad de las unidades y el tamanoy
volumen de los articulos, y generala
ruta mas eficiente para hacer la en-
trega.Los conductoresrecibenensu
app lalista de entregas y los clientes
finales obtienen un cédigo QR para
confirmar su pedido.

Por supuesto, es una plataforma de
marca blanca totalmente flexible y
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@ Servicios

personalizable conlaidentidad dela
empresa, que en poco tiempo estara
lista para ofrecer estos nuevos servi-
cios a clientes de cualquier actividad
comercial.

INTELIGENCIA APLICADA

AL PROCESO LOGISTICO

OnDelivery permite crear e imple-
mentar estrategias que reducen los
costos de logistica hasta en un 37
%, maximizando operaciones de
entregas y repartos. La plataforma
trabaja con toda la data generada
por nuestros algoritmos, inteligen-
cia artificial y machine learning para
identificar patrones de optimizacion
aplicados a la generacién de rutas y
transformarlos en informacion, que
a su vez se traduciran en decisiones;
no importa el tamafo de laempresa
ni la cantidad de vehiculos.

Hasta hace no demasiado tiempo,
el personal a cargo de los despachos
pasaba mucho tiempo planificando,
peroahorasusclientespuedenauto-
matizar esta tarea. Con la visibilidad
del100%delatrazabilidaddelospedi-
dos,OnDeliveryreducehastaen95%
los errores en las entregas y hastaen
un 75 % el tiempo de planificacion.

EsasicomoOnDeliveryhacequelas
ventas de cada cliente escalen, y les
permite duplicar su volumen sin los
problemaslogisticosquecausanque
los clientesdejende comprar.Estoes
posible porquelosalgoritmosde op-
timizacién reducen hasta en 30 % el
tiempodelasrutasyoptimizaneluso
de combustible, lo cual también dis-
minuyelaemisién de contaminantes
y la huella de carbono.

UNA SOLIDA PROPUESTA DE VALOR

Con OnDelivery, una empresa en-
trega una sdlida oferta de valor a sus
clientes. Se integra a la perfeccién
con todas las herramientas y solu-
ciones de RedGPS, la plataforma de
rastreo y movilidad de mayor creci-
miento en América Latina. Gracias a
esto, no solamente gozaran de to-
dos los beneficios ya mencionados,
sino que también podran revisar los
datos de consumo de combustible
y detectar robos o cargas ilegales,
conocer los habitos de manejo de
los repartidores que puedan afectar
el tiempo de entregas o la vida util
de los vehiculos, crear alertas y pro-
gramarlacapturadevideoevidencia
en caso de accidentes o situaciones
imprevistas, y mucho mas.

Por esta razén OnDelivery repre-
senta una propuesta de valor sélida
pues no solo cubre el proceso logis-
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tico, sino que también da visibilidad
total de la trazabilidad de las unida-
desy los conductores.

HAGA CRECER SU EMPRESA

Las transformaciones en las ventas
y los negocios a raiz del confinamien-
to no son cambios temporales; por el
contrario, el cambio en los habitos de
consumo 'y los servicios ya se ha con-
solidado y seguira creciendo.

Por estarazén, este es el mejor mo-
mento para que su empresa utilice
OnDelivery, asi podra participar de
este mercado en expansion e incor-
porar nuevos clientes que la hagan
crecer. Le recomendamos que ob-
tenga una prueba gratuita o bien
contacteal departamento comercial
de RedGPS paraqueleayudearesol-
ver todas sus dudas.

PEDIDGA FOR ESTATUS
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Entrega

SOBRE REDGPS

Con mas de 15 afos de experiencia
en el mercado,RedGPS lleva imple-
mentadas soluciones de monitoreo
yrastreo vehicularen lanube en mas
de 20 industrias en mas de 300 pro-
yectoslocales, regionalesy globales.

Cada uno de uno de los integrantes
delaempresa cuenta con unaamplia
experiencia en el sectory muestra un
marcado nivel de compromiso con
sus clientes, ademas de la capacidad
de entender los problemas y nece-
sidades y hallar a la vez soluciones
costo-beneficio.

RedGPS cuenta también con un
amplio catdlogo de productos vy
servicios,queincluye plataformasde
rastreovehicular,controldecombus-
tible, despacho de autobuses y con-
ducta del conductor, entre otras. |l
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@ Empresas

Seguridad Martinez

Entrevista a Roberto Baccaro

La empresa busca ofrecer a los profesionales la solucion correcta para cada necesidad en materia de

seguridad, con el aval de mds de 10 arios en el mercado. El director de la firma repasd en esta nota

los inicios y la actualidad de la compafhiia.

SEGURIDAD MARTINEZ

O +54114792-1418

@ +549 11 6051-2300
info@seguridadmartinez.com.ar
www.seguridadmartinez.com.ar
@ /sequridadmartinezargentina
© @seguridadmartinezargentina

‘ on mas de una década de ex-
periencia en el negocio de la
distribucion de productos, Seguri-
dad Martinez comenzé sus activida-
des en el sector de la seguridad con
la inclusién entre sus soluciones de
los productos Hikvision, marca de la
que es Dealer partner. “Nos enfoca-
mos en la seguridad de las personas,
de sus casas 0 empresas y por eso
una instalacion sera garantizada por
el respaldo de nuestros instaladores
y servicios técnicos mtegrados dijo
el Director de la compafia, Roberto
Baccaro. “Nuestra funcién es aconse-
jardemanerahonestaal usuario para
asegurarnos de que opte por las me-
jores opciones disponibles”, amplié.
“Empezamos como distribuidores
para ofrecer un nuevo servicio en la
atencion al sector profesional. Ve-
nimos del canal IT, estdbamos ple-
namente enfocados en proveer al
gremio y cuando comenzamos con
elsegmentodelaseguridad, poruna
cuestion de afinidad tecnoldgica, tu-
vimos en Hikvision un aliado natu-
ral”, dijo Baccaro en relacién con los
inicios de la empresa.

- ;§Como fue ese paso inicial hacia el
segmento de la seguridad?

- Se dio de manera natural, ya que
nos conectamos con todos nuestros
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Las mejore

HIKVISION teasr PARTNER
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clientes y les ofrecimos esta nueva
alternativa. A partir de alli comenza-
mos una relacion muy estrecha con
Hikvision, con quienes somos socios
de negocios, y lo mismo hicimos
hace muy poquito con Dahua, siem-
pre apuntando a ofrecer soluciones
al instalador.

- {Cual fue el primer segmento enel
gue comenzaron a trabajar en mate-
ria de seguridad?

-Nuestroprimersegmentofueelde
lavideovigilancia, porque claramen-
te es una actividad muy asociada a
las redes y en particular a Hikvision
y a Dahua. Después comenzamos a
sumarrubrosyesonosllevétambién
a sumar nuevas marcas para ofrecer
productos en segmentos tales como
el de alarmas o control de accesos,
para los que también tenemos solu-
ciones Hik. Ademas, incorporamos
cercoselectrificados, sectorenelque
aportamos diferentes soluciones al
mercado, de distintos fabricantes; y
soluciones para videoporteria, natu-

SEGUK[UHU MARTINEZ

fCio o emprasa

ralmente también asociadas a Hik-
vision y Dahua.

- iComo manejan las diferentes
areas del negocio?

- Hoy contamos con un plantel de
vendedores técnicos capaces de
asumir de manera exitosa la preven-
ta de cualquiera de los rubros de la
empresa. Si diferenciamos un sector
de asistencia y otro de soporte téc-
nico, tanto para nuestros clientes
como para los proyectos especiales.
Ese mismo departamento, pero con
otros técnicos asignados, se encarga
de ofrecer soporte de posventa y
atencién al profesional que recurre
a nuestra empresa en busca de una
solucion. Es bastante frecuente que
surjan consultas por parte de los ins-
taladoresy su atencién es para noso-
tros un compromiso que asumimos
de manera constante. Si hay algo
que nos diferencia de aquellos que
solo venden productos, es que les
ofrecemos a los instaladores que se
acercan a Seguridad Martinez todo


tel:+541147921418
https://api.whatsapp.com/send?phone=541160512300
www.facebook.com/seguridadmartinezargentina
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el soporte técnico que necesitan
y que, en otro caso, los obligaria a
recurrir directamente al soporte de
Hikvision o Dahua.

- i{Cudles son los diferentes canales
de llegada al cliente?

- Llegamos al cliente por distintos
canales y mucho esta relacionado
hoy con las redes sociales. Ademas,
utilizamos plataformas de e-com-
merce como Mercado Libre, a través
de la cual si llegamos al cliente final,
aunque con un precio diferente del
que le ofrecemos a nuestro cliente
integrador e instalador. Como nos
propusimos ofrecer un servicio técni-
co ademas de la venta de productos,
nuestro foco esta puesto en el insta-
lador y por eso nos esforzamos en
ofrecerle cada dia un mejor servicio.

- ¢En qué los afectd el contexto ac-
tual?

- Salvo en los momentos de incer-
tidumbre inicial, siempre pudimos
mantener nuestras puertas abiertas
y sostener el contacto con nuestros
clientes. Como todos, adaptamos
nuestro local y costumbres a la rea-
lidad sanitaria, y adoptamos todos
los protocolos. Todo lo referente a
la cadena de comercializacion, la
logistica y el soporte telefénico pu-
dimos sostenerlo sin ningun incon-
veniente. Es mas, flexibilizamos un
poco mas la disponibilidad horaria
para poder llegar al cliente con las
soluciones que necesitaba.

- ;Cudl es su experiencia con las so-
luciones térmicas?

-Comomuchos,tuvimosunproceso
deadaptacionyestudiodetodolore-
ferente a la tecnologia que involucra
deteccién de temperatura, produc-
tos que hasta el inicio de la pande-
mia estaba en manos de unos pocos
especializados. Sin embargo, apoya-
dos por Hikvision y Dahua pudimos
rapidamente comprender de qué
tipo de soluciones se trata y cudles
son sus posibilidades. Desarrollamos
muy rapidamente esa linea de pro-
ductos, queincluyedesde soluciones
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basicas hasta otras mucho mas sofis-
ticadas. Hubo una evolucion de esta
tecnologia, que todavia no encontré
su techo. Asi, como todos los dias se
descubre algo mas de la transmision
de la enfermedad, ahora sabemos
que la temperatura es una variable
mas en deteccién temprana. Por eso
las soluciones que incluyen la detec-
cion de temperatura hoy se convir-
tieron en elementos fundamentales
para edificios publicos, comercios y
todos aquellos sitios que involucran
un gran transito de personas.

- iComofuelaadaptacidonalaactivi-
dad a lo largo del afo pasado?

- Hubo un periodo que, como to-
dos, debimos cerrar nuestras ope-
raciones, pero creo que una vez que
seretomé el ritmo de las actividades,
gracias a que pudimos adaptarnos
rapidamente a la situacion, salimos
fortalecidos. La localidad donde te-
nemos ubicada nuestra sede fue un
poco mas flexible, quiza, que otros
lugares de la provincia, y si bien tuvi-
mos un cierre por las restricciones en
la circulacion —principalmente de los
instaladores—, hubo un efecto rebo-
te que pudimos aprovechar. No seria
real decir que todo fue normal, pero

por suerte pudimos resolver muy
bien la situacién inicial y volver a tra-
bajar, al igual que nuestros clientes.

- {Cudles son los proyectos para los
préximos meses?

- Estamos adecuando un local para
incorporar de manera un poco mas
ordenada y ofrecer un mayor desa-
rrollo a los productos de Dahua, con
los que ya contamos, pero queremos
seguir sumando, tanto en solucio-
nes como en stock. Esto nos dard
la posibilidad también de ampliar
nuestro personal y fuerza de ventas.
Otro aspecto importante de nuestra
empresaesqueestamos preparando
el armado de una division de trabajo
especializadaenlaactividad agrope-
cuaria:un areade negociosenfocada
en la actividad agraria, que abarcard
todo el pais. Este segmento involu-
craranosololaseguridaddelasinsta-
laciones sino también la tecnologia
aliadaalcampoyparalacrianzayelcui-
dado de los animales. Este desarrollo
nosvaallevarloque quedade 2021y
confiamos en que serd unafuente de
trabajo muy provechosay de mucho
futuro para nuestra empresa. Estos
proyectos también estan muy rela-
cionadosconlaprovisiondeenergias
alternativas, que incluyen, por ejem-
plo, soluciones de videovigilancia
autosustentables alimentadas por
energia solar. También la conectivi-
dad es un elemento muy importante
y estamos desarrollando soluciones
para ese segmento con proveedores
especificos. Tanto la autosustentabi-
lidad como la conectividad son dos
factores muy importantes y estamos
trabajando para potenciarlos. |
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Siera Argentina

Entrevista a Alejandro Barruffaldi y Esteban Jager

En los ultimos anos, la compafia tuvo un proceso de reconversion muy fuerte en el pais, mediante el

cual establecid valores muy claros para competir en el mercado: el respeto por el individuo y por la

cadena de distribucion.

SIERA ARGENTINA

O 0810-345-3665

© info@siera.com.ar
www.siera.com.ar

@ /sieraelectronicsla
@ @sieralatam

© /sieralatinoamerica

S iera Argentina se prepara para
seguirsiendoprotagonistaenel

mercado local de la seguridad elec-
tronicaylassoluciones profesionales
en audio e intercomunicadores, po-
niendoespecialcuidadoenunfactor
fundamental de la cadena de valor:
el cuidado de la gente y el respeto
porloscanalesdedistribuciéonyven-
ta. En este sentido, laempresa busca
afianzaralos distribuidores mayoris-
tas regionales y capacitar a los inte-
gradores e instaladores: “Queremos
brindar un excelente producto que
se apoye en un servicio de excelen-
cia, respetando por sobre todo el
proceso de llegada del producto al
cliente final, y siguiendo todos los
eslabones de la cadena para que la
pelea por el precio no sea un factor”,
explicé Alejandro Barruffaldi, Admi-
nistrador de Siera Argentina, sobre
la etapa que inicia la empresa en
nuestro pais.

“Desde hace dos afos Siera trabaja
en un proceso de reconversién muy
fuerte en Argentina, que busca prio-
rizar el recurso humano en la comer-
cializacién de productos. Si bien el
e-commerce es y seguira siendo un
canal comercial valido para nuestra
compainia, deben respetarse los va-
lores de cada producto en cada pro-
cesodeventa”,amplié EstebanJager.
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- ;Cual sera el principal foco del ne-
gocio en el pais?

Alejandro Barruffaldi: - Siera Argen-
tinahacefocoenelprincipal objetivo
bienmarcadocomofabrica.Nosotros
siempre decimos que las empresas
estan formadas por personas y por
tal motivo priorizamos la relaciones
que conlleven un respeto comercial.
Porlotanto, el principal eje en el mo-
delo de negocio es buscar que todos
ganenymantenercadaeslabéndela
cadena que une el nacimiento de la
tecnologia con su llegada a la mano
del consumidor final.

- ;Cémo implementaran ese mode-
lo de negocios?

Esteban Jager: - Esta pregunta es
practicamente una continuacién de
la anterior: el modelo de negocios
estd centrado en que cada eslabén
de la cadena de distribucion pueda
desempenarse de forma optima,
buscando evitar el oportunismo.
Esto le puede sonar mal a algunos,
pero es una realidad que existe.
(Cudntas veces hemos trabajado

durante afos para llegar a concretar
un proyecto y, a la hora de firmar o
convenir un acuerdo con el cliente,
aparecen otros jugadores con op-
ciones de menor calidady, por ende,
costos diferentes? También sucede
que se cotizan los mismos produc-
tosa precios mas bajos, hechoquesse
puede lograr simplemente por per-
tenecer al eslabon de la cadena que
deberia dedicarse a la importacion,
la logistica y la capacitacién de los
integradores en lugarde venderleal
consumidorfinal.Dicho consumidor,
hoy, siempre dependera de un ins-
talador o integrador para mantener
sus sistemas de seguridad en correc-
to funcionamiento. Por eso, nuestro
modelo de negocios busca evitar
publicaciones de precios en medios
masivos que lleguen a consumido-
res finales. Si estamos, en cambio,
enconstanteactividadenredes para
quelosintegradores conozcannues-
tras soluciones; queremos ayudar a
que nuestros aliados comerciales, a
través de nuestra oferta tecnolégica,
puedan generar nuevos negocios.


www.facebook.com/sieraelectronicsla
www.instagram.com/sieralatam/
www.youtube.com/user/sieralatinoamerica
tel:08103453665
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Electronics

;Sabés por qué somos la marca
de Seguridad Electronica con mayor
crecimiento dentro de la Argentina?

En Siera desarrollamos el mercado de todas nuestras lineas de
productos exclusivamente a través de nuestros Canales
Oficiales, lo que constituye un gran cambio en las reglas del
juego.

Esta politica comercial se basa en estar siempre cerca, en el
respeto y en la confianza, asegura relaciones comerciales
sanas y de largo plazo, que generan un interesante beneficio
para todos los involucrados.

Siera es reconocida por sus propios partners, como la
compania con el mejor soporte comercial y técnico de |a
region, proporcionando asf un valor agregado Unico.

La labor diaria refleja un compromiso gue hace que nuestros
partners sientan a Siera como su propia marca.

Acércate a nuestros Canales Oficiales y accede a todos
los beneficios de Siera:

- Politica de precios unificada

- Respeto al canal de distribucion en el mercado

- Productos diferenciales con precios competitivos

- Asesoramiento comercial y técnico para tus proyectos

- Recepcién de equipos RMA y seguimiento de |os mismos

-Respaldo y presencia oficial de Siera Argentina, en evento
del distribuidor

- Cinco lineas de producto para cumplir con los requerimien-
tos mas altos del mercado e integracion infinita

Siera Argentina
Tel: 0810 3455365

info@siera.com.ar
sieraelectronics.com siera.com.ar


mailto:info@siera.com.ar
www.siera.com.ar
tel:08103455365
www.sieraelectronics.com
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- iCudlesseranlos canalesdeventas
aimplementar?

AB: - Los canales de ventas en Ar-
gentina estan bien marcados y bus-
camos no minar el mercado de los
distribuidores. Lo que hacemos para
esto es, primeramente, controlar las
importaciones para que determi-
nados productos no sobrepasen la
demanda, ya que esto lleva direc-
tamente a descontrolar la cadenay
provoca la necesidad de que bajen
los precios por tener mucha merca-
deria de una determinada solucién.
Para esto realizamos preventas de
contenedores ya armados segun
el analisis del stock de nuestros ca-
nales oficiales. Luego, ellos podran
nombrar canales autorizados, es de-
cir empresas que se encuentran en
una determinada regién, que debe-
ran tener como requisito principal la
posibilidadderealizarlalogisticayde
capacitartécnicamentealosintegra-
doresdesuregion,asicomotambién
acompafar en los proyectos y no
transformarse en competidores de
sus propios clientes. Como dijimos al
principio, priorizamos las relaciones
humanas y el trabajo en conjunto.

- ;Qué ventajas ofrece Siera Argen-
tina al profesional?

EJ: - Nuestro amplio porfolio de so-
luciones también nos ayuda a abrir
diferentes puertas segun sea el caso.
Actualmente, en Argentina, dispo-
nemos de stock y soporte técnico
para cada una de las categorias que
ofrecemos, entre las que se incluyen
videovigilancia, porteria, control de
accesosyaudioprofesional.Valedes-
tacar que en todas estas categorias
cubrimostodoslosmercadosvertica-
les,quevandesdelassolucionespara
un hogar hasta grandes proyectos.
También es muy importante resaltar
que estamos en constante integra-
cién conotrosfabricantesy todoslos
protocolosdecomunicaciénque uti-
lizamos en nuestras soluciones son
universales;conestoqueremosdecir
que nuestros usuarios encontraran
en nuestra marca un beneficiorealy
quenolos mantenemos cautivos por
utilizartecnologiasde comunicacion
propietarias.

- ;Qué soporte tendrd el cliente?

EJ: - Hoy contamos con muchas
lineas de soporte técnico y lo fun-
damental es que Siera Argentina
depende directamente de Siera La-
tinoamérica, por lo cual contamos
conunaestructuradeingenierosque
dansoporteconstantealospaisesde
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la region en una misma escala hora-
ria y en espanol. Siera en Argentina
también tiene técnicos que estan
abocados mayormente a capacitar
los canales oficiales y ayudar a con-
feccionar proyectos. Por otro lado,
también contamos con un teléfono
de consulta, el 0810-345-5365, en el
que se atienden llamadas de todo
tipo vinculadas con la marca: recibi-
mos pedidos, identificamos de don-
de nos estan hablandoy vinculamos
al cliente con el canal mas cercano
para que pueda resolver suinconve-
niente o bien generar nuevas ventas.

AB: - Estamos constantemente tra-
bajandoenmétricas dediagnésticos
rapidosde RMA paraquelostiempos
de respuestas sean 6ptimos, ya que
necesitamos tener integradores e
instaladores que cuenten con la ma-
yor certidumbre posible y puedan
dedicarse a generar nuevas ventas
sin tener que lidiar con problemas
ajenos.

- §Cémo ofrecerdn la capacitacion
en los nuevos productos?

AB:-Enrelacién con esta pregunta,
contamos como principal valor con
unabase de conocimientos muyam-
plia, en la que el profesional puede
encontrar manuales, videos instruc-
tivos seguin cada solucién, grabacio-
nes de eventos de capacitacion, etc.
Comotrabajamosenformaconjunta
con toda Latinoamérica, tenemos la
ventaja de que muchas soluciones
que han sido presentadas en otros
paises por peticiones puntuales de
clientes también son presentadas
para Argentina, y viceversa. Con-

sideramos que, ademdas de todos
los eventos online que se hacen
actualmente para realizar capacita-
ciones de rutina, es muy importante
trabajar capacitando en el dia a dia.
En general, esta cadena de valor co-
mienza con la necesidad puntual de
una empresa del sector; pero no nos
quedamossolo conlos que nos pide,
sinoquetambiénbuscamosconocer
lo que su cliente solicita, debido a
que estamos preparados para dar
una respuesta ideal por tener pre-
sente todo nuestro porfolio de so-
luciones.Poreso, consideramos que
brindar orientacion para elegir la so-
lucion correcta es una de las formas
mas eficaces de capacitar a nuestros
aliados comerciales.

-Desdeelpuntodevistadelatecno-
logia, jcualessonlosproximos pasos?
(Estdndisefnandonuevassoluciones?

EJ:-Nuestros proximos pasos estan
dirigidos a sequir fortaleciendo las
relaciones con nuestros canales en
Argentina. Esto nos llevé a confec-
cionaruna plataformade gestion co-
mercialquenosolovendaproductos
sino que, con nuestros recursos, Nos
permita ayudar a las empresas alia-
dasy complementarnos para captar
nuevos clientes, realizar ayuda de
posventa y beneficiar a los que de-
ciden crecer cada vez mas de forma
conjunta. Hoy estamos en busca de
trabajar y crecer con empresas que
entiendan que convivir en sinergia
constante es la clave del éxitoy dela
calidad de vida enlo laboral, por eso
apostamos y queremos lanzar este
espacio lo antes posible. l
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- REDEFINIENDO LAS TERMINALES

DE RECONOCIMIENTO FACIAL

ALGORITMO Y TECNOLOGIA

+ Algoritmo preciso

« Inteligencia Artificial de alta performance
+ Reconocimiento Multiétnico

« Deteccidn de temperatura

+ Deteccion en vivo

+ Sdk push disponible + APIs
para integradores y desarrolladores

Distribuidores oficiales
en Argentina

Disefiamos y desarrollamos soluciones a medida, eficaces y sustentables
Controles de acceso biométrico y sensores de temperatura corporal

SURPfema2 ZKT=—a HIKVISION' @Jhua Q[Qemeno OB uniubi | §urace

Iberd 2618 PB (C1429CMJ) C.AB.A. | +54 11 -4544-5898 | biocard.com.ar | info@biocard.com.ar | in |


mailto:info@biocard.com.ar
www.biocard.com.ar
tel:+541145445898
www.linkedin.com/company/biocardtecnologia/
www.instagram.com/biocardtecnologia/
https://goo.gl/maps/UMRgvintTXuAw2a58

INTERNATIONAL

NUEVA LINEA DE
MOTORES SEG TSi LIGHT

Sibuscds innovacion y sequridad, sequramente
estards pensando en SEG.

Tenemos una novedad recién lanzada en el mercado Argentino,
llegando para revolucionar lo ya conocido, la nueva linea de
motores TSi LIGHT, ofrece fuerza y velocidad, con el mejor costo
beneficio del mercado. Buscando soluciones inteligentes para
innovar el rubro, SEG International, logra con esta nueva linea,
una perfecta harmonia entre tecnologia y practicidad.

La nueva linea TSi LIGHT ya cuenta con tres opciones disponibles, en la version
SOLO CH TSi LIGHT, indicada para automatizaciones de portones corredizos de
hasta 500 kg y en sus versiones modelos TORK y VERTI TSi LIGHT, para
portones levadizos de hasta 400 kg. Esta linea tiene como objetivo ampliar el mix
de soluciones inteligentes y econdmicas del mercado, ofreciendo modelos con una
velocidad de apertura y cierre que llega a 4s, brindando una opcién segura, robusta
y con mucha velocidad, a un costo beneficio que lo hace muy atractivo.

Atencién al cliente | Tel.: (54 11) 7078 2021 Lineas Rotativas | Mail: info@seg.com.ar
Direcciéon: Bolivia 1560, Florida Oeste Pcia. de Buenos Aires | ARGENTINA


mailto: info@seg.com.ar
https://goo.gl/maps/wLV9VZphEgXpisSf9
tel:+541170782021

'- ESPECIFICACIONES TECNICAS S

LOS MOTORES MAS RAPIDOS DEL MERCADO

- TORK TSi LIGHT

—_Para portones levadizos.

VERTI DUO TSi LIGHT

Para portones levadizos.

~

~

(" APLICACION RESIDENCIAL
VOLTAJE 127V//220V-50/60HZ
CICLOS (HORA) 40
TIEMPO DE APERTURA 45eg.
PESO MAXIMO DELPORTON | 250Kg.
CENTRAL TSiLIGHT
MODELO 1/4

| ACCIONAMIENTO 1.4/1.5/1.8/2.0M

s

(" APLICACION RESIDENCIAL
VOLTAJE 220V
CICLOS (HORA) 30
TIEMPO DE APERTURA (2.2/2.40M) | 4Seg.
PESO MAXIMO DEL PORTON 400Kg.
| CENTRAL TSi LIGHT
(_ MODELO ] J

CONOCE TODA NUESTRA LINEA

DE PRODUCTOS EN EL PORTAL WEB
WwWw.seg.com.ar

SOLO CH TSi LIGHT

A

Para portones corredizos.

~

(" APLICACION RESIDENCIAL
VOLTAJE 127V/220V - 50/60HZ
CICLOS (HORA) 40
TIEMPO DE APERTURA 4 Seg.
PESO MAXIMO DEL PORTON | 500Kg.
CENTRAL TSi LIGHT
(_ MODELO 1/4 )

INTERNAT

IONAL


www.seg.com.ar
www.seg.com.ar/categoria/Automatizaci%C3%B3n/Portones/Levadizos
www.seg.com.ar/categoria/Automatizaci%C3%B3n/Portones/Levadizos
www.seg.com.ar/categoria/Automatizaci%C3%B3n/Portones/Corredizos
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SEG, 15 anos en Argentina

Una relacion de confianza

SEG International, iniciada en 2006 en el pais, celebra sus 15 arios en Argentina. Tras la inauguracion

y ampliacion de su casa central, prepara un ano de sorpresas para su clientes y amigos. Entre ellas,

un gran sorteo con el eslogan “El regalo lo gands vos”.

SEG ARGENTINA

@ +54117078-2021

@ info@seg.com.ar
www.seg.com.ar

@ /seginternationalarg/
© @seginternational

S EG, una de las marcas integran-
tes de la fabrica de automatiza-
dores de portones Garen, se inicié
como SEG Argentina en el afo 2006,
con una sede en la localidad de Flo-
rida, Provincia de Buenos Aires. Hoy,
15anosdespués, permanecevigente
y con nuevas instalaciones, que su-
peran los 1.600 m2. Como parte de
la celebracién de su 15.2 aniversario,
SEG International sigue realizando
grandes cambios: desde la mudan-
za de su casa central, pasando por
el redisefio de su pdagina web, hasta
un fuerte trabajo estratégico junto a
sus clientes.

La nueva sede de SEG Argentina
fue disefada para ofrecer una solu-
cién completa en seguridad: alli, el
cliente encontrara todos los produc-
tos y accesorios para una instalacién
completa. Y si bien esta enfocada en
el rubro de automatismos, también
provee sistemas y accesorios para
otros segmentos de la seguridad,
como sistemas para proteccion pe-
rimetral. Con una oferta completa
para el instalador, SEG International
basa su éxito en la disponibilidad de
productos y el soporte técnico.

En la actualidad, la empresa es re-
conocida por los profesionales del
sector por su constante crecimiento
y la busqueda de la innovacion; en
estos 15 anos, SEG ha pasado por re-
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formulacionesfrentealasmasadver-
sas situaciones, pero siempre logré
mantenerseenequilibrioy caminan-
do cada vez mas fuerte. Como fruto
de ese trabajo, 2021 encuentra a la
compania en el primer lugar en can-
tidaddeimportacionesrealizadasen
el paisenelrubrodeautomatizacion.

El cliente como prioridad es uno de
lospilaresquemantienenlaempresa
de pie. Para SEG, cada cliente es un
amigo, una pieza importante en la
construccién de tantos afos frente
al mercado de la seguridad. Por otro
lado, la visién de su director, Roge-
rio Martos, permite que la compaiia
esté siempre a la vanguardia en tec-
nologia,competitividady posiciona-
miento comercial.

Otro aspecto destacable de la em-
presa es toda su estructura de ges-
tién y la dedicacion de todos sus
colaboradores: con distribuidores
en todo el pais, la empresa cuenta
con una logistica impecable, perso-
nal altamente capacitado para que
sus clientes sientan la seguridad en
adquirir sus productos, ademas de

una asistencia técnica constante y
un trabajo de posventa muy bien
evaluado por los clientes.

Para 2021, como parte de las cele-
braciones de su aniversario, hay to-
davia muchas novedades que seran
presentadas al pubico: entre ellas,
la apertura del gran sorteo para los
clientes de SEG Argentina. Con el
eslogan “El regalo lo gands vos”, la
empresa quiere agradecer a todos
los que forman parte de su trayec-
toria y abre la oportunidad para que
sus clientes participen de esta gran
celebracion.

Frente al actual escenario, no fue
posible una reunién presencial para
un festejo, y por esta razon la em-
presa sigue con muchas acciones en
desarrollo para que, hastafindeaio,
el cliente siga sintiéndose parte de
la familia SEG International y celebre
con ella estos 15 anos de vida. Con
una mirada optimista frente a las ad-
versidades y saliendo adelante con
mucha mas motivacién, SEG seguira
trabajando fuerte en nuevos proyec-
tos y expectativas. l


tel:+541170782021
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SEGURIDAD ELECTRONICA SR.L.

Incorpora la ultima
tecnologia en
soluciones de
control de accesos

UBIO-XIRIS

El nuevo control de acceso y terminal de
tiempo y asistencia con reconocimiento
de iris y sensor térmico integrado.
Reconoce al iris a hasta 50cm de
distancia al mismo tiempo que mide la
temperatura del usuario.

Su alto rendimiento garantiza una
velocidad de emparejamiento de hasta
40.000 templates por segundo
brindando una mayor seguridad.

AC-1100

La terminal de gestion y
control de accesos y horarios,
permite la autentificacion
multimodal, identificando
al usuario a través del uso
de tarjeta RFID, llave movil
y clave numérica o PIN.

Admite comunicacion con
sistema de tarjeta movil y
de Bluetooth para mayor
conveniencia y comodidad.

UBIO-X FACE

Posee la dltima tecnologia
en reconocimiento facial.
Es capaz de identificar
personas a una distancia
de hasta 3 metros, atin con
la presencia del barbijo, al
mismo tiempo que mide su
temperatura corporal.

Prohibe el acceso a aque-
llos que posea una alta
temperatura y da un aviso
ante la ausencia de barbijo.

® www.elcasrl.com.ar

9 LasCasas 3777 (C1238ACG). Boedo. Argentina

m ventas@elcasrl.com.ar / info@elcasrl.com.ar
G (+54) 11 4925 4102

Complementan la familia
de productos de VIRDI
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AUTOMATIZADOR PARA PUERTA

APLICACION: PUERTAS CORREDIZAS
Automatizador para puertas corredizas con cremallera.
La mds econdmica solucion para automatizacion de
puertas en el mercado, pues se puede instalar en

puertas existentes, evitando gastos innecesarios.

Instalacién sencilla y répida.

Modelo compatible con Programador externo, varios
accesorios de comando y sistemas de porteria remota.

Tecnologia Brushless 24V (Motorreductor sin escobillas),
lo que garantiza mayor durabilidad al producto.

Aplicacién:

MODELO:

Velocidad de apertura
(ajustable)

Ciclos/hora

Aplicacién

Carga maxima

APLICACION:
PUERTAS
CORREDIZAS

RAC BRUSHLESS 24V
70 cm/s

60
» Puertas abatibles de vidrio
templado (10 mm)
» Puerta con marco
» Puerta de hasta 1.20 m
~ (aperturade1.10m)
80 kg

COMPATIBLE CON
PROGRAMADOR
EXTERNO

9392 8344 WWW.PPA.COM.AR SEGTEC



www.ppa.com.ar
tel:+541153528344

MODELO:

Velocidad de

apertura 90°
(ajustable)

Ciclos/hora

Aplicacion

Carga maxima
Dimensiones de la
base de fijacién de
acero

Tapa (material)

Brazo articulado

Fijacion

COMODIDAD Y SEGURIDAD

LINEA GIRO

. AUTOMATIZADOR PARA PUERTAS ABATIBLES

GIRO JETFLEX

2 sequndos

Intensivo

* Puertas de vidrio
templado (10 mm)

* Puerta con marco
120 kg

145 x 735 mm

Aluminio

Montaje interna o
externa
Directamente en la
pared o viga

GIRO DUPLA
JETFLEX

2 segundos

Intensivo

* Puertas de vidrio
templado (10 mm)

* Puerta con marco
120 ka (por hoja)

145 x 2045 mm

Aluminio

Montaje interna o
externa
Directamente en la
pared o viga

BRUSHLESS

GIRO BRUSHLESS
24V

2 sequndos

Intensivo

* Puertas de vidrio
templado (10 mm)

* Puerta con marco
120 kg

145 % 735 mm

Aluminio

Montaje interna o
externa
Directamente en la
pared o viga

APLICACION: PUERTAS
ABATIBLES

COMPATIBLE CON
PROGRAMADOR
EXTERNO
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Alarcom, especialista en alarmas

comunitarias

Entrevista a los ingenieros Jorge Carregado y Marcos Tagliani

Luego de mds de una década de experiencia en alarmas comunitarias, Alarcom sigue potenciando

su negocio con mayor tecnologia y servicios para countries y barrios cerrados. Los directivos cuentan

en esta nota cudles son las novedades y los proyectos de la empresa.

&) Alarcom| ALARCOM

@ +54 11 4427-3501

© info@alarcom.com.ar
www.alarcom.com.ar

© @alarcomalarmascomunitarias

© @alarcomalarmascomunitarias

D edicada al disefo y la fabrica-
cién de productos electréni-
cosparalaseguridad ciudadanaydel
hogar, Alarcom estd especializada
en alarmas comunitarias. Para ello,
cuenta con un equipo de ingenieros
en electrénica y sistemas, y técnicos
altamente capacitados, abocados al
disefo, lainvestigaciény el desarro-
llo permanente para crear nuevos
productos y mejorar los ya existen-
tes. “Trabajamos en el segmento de
las alarmas comunitarias desde hace
mas de 10 afios; no obstante, nunca
hemosdejadodeserunaempresade
ingenieria en electrénica y en siste-
mas. Esto nos permite estar a la van-
guardiadelsegmentoyenconstante
desarrollo, con el fin de satisfacer las
necesidadesdelmercadoyconlaca-
pacidad de producir equipos estan-
dary desarrollos a medida. Nuestros
clientes nunca estan solos, ya que
nuestro soporte de excelencia prey
posventa dan un valor agregado a
nuestros productos y servicios”, ex-
plicé el ingeniero Jorge Carregado,
co-Directorde Alarcom, sobrelo que
distingue a la empresa.

En referencia a los productos que
desarrollan, el Ing. Marcos Tagliani,
también Director de la firma, expre-
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s6: “la mayoria de nuestros produc-
tos es de desarrollo y fabricacién
propia. Completan nuestro catélo-
go accesorios como reflectores de
220 V, sirenas, baterias y morcetos,
entre otros, para que nuestros clien-
tes encuentren en un solo lugar los
insumos necesarios para completar
sus instalaciones”.

- {Quiénes son sus clientes?

Jorge Carregado: Nuestros clientes
son el gremio instalador y las em-
presas de seguridad. Estas ultimas
puedenofrecerproductosyservicios
de instalacién de alarmas comunita-
rias, o brindar servicio de monitoreo,
con un posible modelo de negocios
que incluya la instalacién y el equi-
pamiento sin costo para el usuario
final con un abono mensual. Nues-
tros productos, ademas de satisfacer
al usuario final mas exigente, estan
disenados parafacilitarleeltrabajoal
técnico instalador. A fin de mes esto
se traduce en una reduccién signifi-
cativa de sus tiempos y costos.

Marcos Tagliani

- Hoy el foco estd puesto en la ca-
pacitacién del profesional. ;Cémo la
llevan adelante?

Marcos Tagliani: Nuestra capacita-
ciénesconstanteynosinvolucratan-
to a nosotros como directivos como
al plantel técnico, al comercial y a
nuestros clientes. Para innovar y de-
sarrollarnuevos productosdebemos
capacitarnos en nuevas tecnologias,
tantodesoftwarecomode hardware.
Unavezconcluidocualquierdesarro-
llo, se capacita al personal para que
pueda llevar a cabo el montaje, la
programacionyelensambladoy, por
ultimo, se confeccionan los respecti-
vos manualesy cursos audiovisuales
practicos para nuestros clientes.

- iCudles son los principales requi-
sitos de los clientes o potenciales
clientes?

JC: No se necesitan profundos co-
nocimientos de electricidad o elec-
trénica; pueden ser solamente em-
prendedores. Muchos de nuestros
clientes comenzaron en este nego-

e
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H Empresas

cio con nulo conocimiento en el drea
técnica.Nosotrosnosencargamosde
capacitarlostantoenlotécnicocomo
en lo comercial, solo deben tener la
decision de emprender su propio
negocio.

- ¢El producto es una solucion
estandarorespondetambiénacues-
tiones especificas como la geografia,
la urbanizacién, la proximidad entre
vecinos, etc.?

MT: Comercializamos productos
estandar y ofrecemos soluciones
especificas. Alarcom trabaja con
tecnologia de ultima generacion en
materia de transmision de datos por
radiofrecuencia que puede crear re-
des privadas sin necesidad de chips
celulares y permite, ademas, comu-
nicar varios equipos de alarmas co-
munitariasentresi.Estoesparticular-
mente util, por ejemplo, en casos en
los que varios equipos deban sonar
almismotiempootransmitireventos
a algun identificador dentro de una
garita o comisaria; estos son enlaces
que pueden llegar a ser de varios
kildbmetros. En caso de que un clien-
te tenga un proyecto especifico, lo
asesoramos desde el inicio hasta la
puestaenmarcha.Elproyectopuede
ser Unico o puede ser un formato a
replicarenotrasinstalaciones,loque
puede llevar a que debamos desa-
rrollar nuevos equipos; esto, como
empresa de ingenieria, no nos pre-
senta ninguna dificultad.

-Teniendo en cuenta las circunstan-
cias actuales, ;cdmo ofrecen soporte
y asistencia técnica?

JC: Actualmente brindamos sopor-
te y asistencia técnica por teléfono,
WhatsAppovideollamada.Sielclien-
te tuviera que acercarse a nuestras
oficinas, lo puede hacer tranquila-
mentedebidoaquenuestrasinstala-
ciones estan dotadas de las medidas
de seguridad sanitaria adecuadas.

- ;Cudles son las principales tec-
nologias que aplican en materia de
alarmas comunitarias?

MT:Las principalesson GPRS parael
envio de eventos a centrales de mo-
nitoreo o bien para enviarcomandos
alas alarmas por medio de celulares;
la tecnologia de RF es utilizada para
la transmisiéon de un evento desde
el control remoto hasta la alarma
comunitaria. Esta tecnologia tam-
bién es utilizada para la repeticion
de senales de una alarma a otra,
para aumentar el rango de alcance
del control sin encarecer significa-

<46

tivamente la instalaciéon. Nuestros
equipos tienen la capacidad de ser
repetidores de sefales y, en caso de
ser necesario, tenemos productos
quesonexclusivamenterepetidores.

- En la convergencia de productos y
sistemas,unadelasclaveseslaconec-
tividad. ;Como manejanesadrea? ;Es
a través de productos propios?

JC: Alarcomfabrica desde el control
remotohastaelsoftwarequecorreen
el servidor, usualmente ubicado en
un centro de monitoreo, una garita
o un centro de vigilancia de un ba-
rrio cerrado. Esto incluye la plaqueta
madre de la alarma comunitaria, los
comunicadores GPRS, los identifica-
doresalfanuméricoscondisplayLCD,
losprogramadoresparapersonalizar
las alarmas (los cuales permiten a los
instaladores y empresas de alarmas
poner su toque distintivo en el fun-
cionamiento de su alarma), reflecto-
res de 12 VDC para funcionamiento
continuo (aunsin la alimentacién de
linea de 220V), sensores magnéticos
inaldmbricos, sensores que envian
el evento de robo de vehiculo o de
domicilio cuando la alarma es dispa-
rada por un siniestro (estos sensores
se temporizan para que no envien
falsas alertas a las alarmas comuni-
tarias), entre otros productos.

-;Cudlesserian,agrandesrasgos, las
caracteristicas de los productos del
segmento de alarmas comunitarias?

MT: Alarcom fabrica equipos de
alarmas comunitarias que van des-
de lo mas basico y econémico hasta
el tope de gama mas completo y
exclusivo. El equipo mas basico po-
see un reflector LED de 50 W y una
sirena de 6 tonos (todos nuestros
equipos poseen respaldo de bate-
ria). El equipo tope de gama es un
equipo con dos reflectores LED que
pueden encenderse incluso ante el
corte de energia eléctrica de 220V,
dos bocinas nauticas de 30 W cada
una (las cuales reproducen los so-
nidos de sirena ante eventos de pa-
nico y emiten con una voz fuerte y
clara el tipo de evento y el nimero
de control remoto que envio6 la se-
Aal), un cargador de bateria de hasta
7 Ah, un slot de conexién para mo-
dulo GPRS que incluye la opcién de
enviar mensajes de texto a celulares
0 a un centro de monitoreo con la
informacion del evento, qué usuario
lo generd y el nimero de alarma (lo
cual da informacién de la ubicacién
del usuario en el momento que dis-
paré la sefal).

La placa madre de este equipo tie-
ne la posibilidad de recibir senales
digitales, que pueden provenirdeun
sensor que se coloque enlaalarmao
deunacamaraqueesté programada
para cerrar un relé ante la deteccion
de movimiento, y de esta forma ac-
tivar la alarma comunitaria con un
evento especial. Ademds, posee una
salida de contacto seco multipropo6-
sito, alimentacién auxiliar de 13,8 V
y slot de conexién a transmisor para
repetirlassefalesaotrasalarmascer-
canas. Los equipos hablados tienen
la posibilidad de cambiar los audios
a gusto de la empresa instaladora,
atributo que puede utilizarse para
diferenciarse de la competencia o
para crear nuevos eventos. Nues-
tros clientes también pueden optar
por comprar solo nuestras placas
y controles para armar sus propios
equipos. Para esos casos, el armado
es sumamente simple ya que nues-
tras placas poseen untransformador
incorporadoy borneras enchufables
que no solo hacen que el conexiona-
do sea sumamente rapido, sino que,
ante un service, resulta muy facil la
desconexion de la placa a reempla-
zarylareconexién delanueva placa.
Porotrolado,lainformaciéndelacar-
ga de controles se encuentra en un
chip de 8 patas extraible (memoria
flash) para que sea facilmente copia-
ble aotras memorias, lo cual permite
que la carga de controles en varios
equipos sea sencilla 'y rapida.

- (Tienen proyectado presentar
nuevos productos o tecnologias?

JC:Debidoalincrementodelanece-
sidad de estos sistemas, buscaremos
estandarizarlosparaagilizarlostiem-
pos de cotizacién e implementacion
de este tipo de proyectos. Al dia de
hoy los estamos realizando como
servicios especiales.

- iCudl es el mensaje para sus clien-
tes o potenciales clientes?

MT: Agradecemos a nuestros clien-
tes por acompafarnos, por seguir
confiando en nosotros y en nues-
tros productos. Estamos compro-
metidos en mantener la calidad de
nuestros productos y servicios y los
invitamos a conocer en profundidad
nuestra oferta. Somos una empresa
de ingenieria con un fuerte know-
how en radiofrecuencia y enfocada
en alarmas comunitarias, pero tam-
bién somos muy receptivosanuevos
proyectos; los esperamos para que
juntos podamos hacer realidad las
ideas y hacer crecer su negocio. l
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SOLUCIONES PARA LA MEDICION DE TEMPERATURA Y ACCESO SIN CONTACTO

GESTION DE AFORO CON
i N, . - . CONTROL DE ACCESO o
Identificaciéon biométrica

touch . con — — £ -
J
- Verificacion de uso de barbijo " § . ﬂ

Software

- ZKBioSecurity MTD con
- Puestos de ingreso / version especial, Permite
N = . 4 N , - Lineas ProFace y egreso para colocar los seleccionar un maximo de
- Identificacion Facial proactiva a distancia SpeedFace versién dispositivos. ocupacion, monitorear y

especial de fimware, : restablecer,
- Molinetes peatonales,

barreras bidireccionales, . ZKBioAccess MTD con
escritorio / mostrador, version especial,
soportes a medida. Madulos de Acceso,
Asistencia y Temperatura.

Terminales de Control de entrada

- Gran angulo de reconocimiento de palma controldaaciaca

- Medicion de temperatura corporal con imagenes térmicas

IDENTIFICACION BIOMETRIC UCHLESS CON IMAGENES TERMICAS ZKTeca

MASTER DISTRIBUTOR

e

ProFaceX-CH-TI ProFaceX-TI RevFace-10-TI SpeedFace-V5L-TI KJZ-03

- Montaje sobre molinetes o - Montaje en pared.
estructura existente.

- Pantalla no tactil de 7" - Pantalla tactil de 5" - Soporte para molinetes o

; o : . estructuras existentes.
- Capacidad de 30.000 - Reconocimiento facial - Capacidad de 6,000 rostros,

- Reconocimiento Facial rostros, 5.000 palmas, (10.000), medicién de 3.000 palmas, huellas 6.000 : : N
(0.35), palma(0.35s), usuarios 50.000, eventos temperatura y control de eventos 200.000. : Lugeas ;';'b]e ::'ghtmeFa‘:e‘
medicion de temperatura, 1.000.000. barbijo. Eventos 200.000. R G Epat,
control de barbijo. - Deteccion de temperatura y RevFace, G4.
- Algoritmo facial - Distancia de medicién de reconocimiento facial en 1s,
» Pantalla tactil de 87, 400lux. anti-falsificacion. temperatura: 30-120cm. distancia de 30-120cm. - Altura 414mm.

PREVENCION DE CONTAGIOS -
EN TRANSPORTE PU BLICO MASTER DISTRIBLITOR

Aplicacion en colectivos - combis - trenes - subtes

ARCO DETECTOR DE .
METALES Y TEMPERATURA ‘a2

Soporta vibraciones extremas / Verifica uso de barbijo / Precision de medicién +-0.3°C
Distancia para medicion 30-120cm / Reconocimiento de Rostro y Palma
Verifica temperatura corporal / Alarma visible y auditiva al chofer
Medicién de temperatura y barbijo sin registro

ProFace-M-TI

SpeedFace-V5M-TI

1) CATALOGO DE PRODUCTOS Big Dipper

Detector de metales con medicion de temperatura
corporal incorporada. El usuario coloca su frente o
mufieca a 150 mm del sensor de temperatura. Si la
temperatura detectada es superior a los 37,3 °C,
emitird una alarma para advertir a los guardias.

D3180-TD

- 18 zonas de deteccion interconectadas en
diferentes areas.

- Pantalla LCD 5.7°; alarma de sonido y LEDs
en la zona detectada.

- Inofensivo para el cuerpo humano,
marcapasos, colgantes, protesis, embarazadas.

www.bigdipper.com.ar
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SOLUCIONES PARA LA VUELTA A LA ESCUELA Y OFICINA

MEDICION DE TEMPERATURA CORPORAL EN LUGARES

DE TRANSITO MASIVO

L »
’ ‘('\ .

TPC-BF5421-T
- Camara térmica hibrida

- Medicién de temperatura corporal
con alerta integrada por luz y audio

NVR5216-8P-1

- Grabador de red de 16ch
(8 ePoE) y 2 HDD

- Reconocimiento facial, chequeo de
uso correcto de barbijo y registro de
temperatura leida por cdmara TPC

TBM-732

- Sistema hibrido de camara
térmica + optica con black body y
reconocimiento facial por
software Cygnus

CONTROL DE AFORO POR CONTEO DE PERSONAS MULTIACCESO
CAMARAS CON CONTEO DE PERSONAS MEDIANTE INTELIGENCIA ARTIFICIAL (EFICACIA >95%)

IPC-HFW5442TP-AS-LED-0360B
- Camara Full Color LED con |A 4Mpx -

Lente Fijo 3,6mm

\ @thua /

IPC-HDBW5241EP-ZE-2713

- Camara Starlight IR con IA 2Mpx -
Varifocal 2,7 a 13mm.

IPC-HFW5241EP-ZE-27135
IPC-HFW5442EP-ZE-2712

- Camaras Starlight IR con 1A 2 y 4 Mpx

Varifocal 2,7 a 13mm

GRABADORES PARA REGISTRO DE CAMARAS CON CONTEO DE PERSONAS Y CONTROL DE AFORO (HASTA 8 ACCESOS)
Permite mostrar un semdforo en un ingreso que indique si se puede entrar o no segtin el conteo actual de personas

NVR5216/32-4KS2

- Grabador de red de 16/32ch y 2 HDD
- Registro de conteos de camaras con |A

ELEMENTOS PARA APERTURA AUTOMATICA NO TOUCH DE PUERTAS

g

EX-P70M

- Abrepuertas mecanico automatico
con brazo para interior

- Permite ser operado por porteros o
controles de acceso

- Controla cerradura electrénica

2) CATALOGO DE PRODUCTOS

NVR5216-16P-I

- Grabador de red de 16 (16 ePoE) y 2 HDD
- Reconocimiento facial, chequeo de uso correcto

de barbijo y registro de conteos de camaras con IA

-

EX-PW180

- Abrepuertas mecanico automatico
con brazo para exterior

- Permite ser operado por porteros o
controles de acceso

- Controla cerradura electronica

Big Dipper

CYGNUSS

EX-907

- Botén de EXIT no-touch luminoso

empotrable 115x70
Marca Cygnus

www.bigdipper.com.ar
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SOLUCION VEHICULAR CON IA PARA LA CONDUCCION SEGURA

Driver Monitoring System (DMS) Advance Driver Assistance System (ADAS)

® A O &2 =& N & 3 ¢F

A os A &0 [®
Fatiga Uso de Fumando Distraido  Identificacion Cinturén Deteccion
teléfono

Alerta por
facial de seg

frontal de carril aproximacién

GRABADORES VEHICULARES MVDR Streamax

SM-X1-H0401-G4

SM-M1-SH0401-G4
DVR vehicular H.265 AHD 1080p 4+1ch

SM-C6D-KIT30
DVR vehicular H.265 AHD 1080p 4+1ch Kit DVR vehicular compacto con
1xHDD+2xSD GPS LTE 2x5D GPS LTE camaras frontal y de cabina con GPS,
4Gy Wi-Fi

CAMARAS VEHICULARES

roeLm

SM-AD-KIT11

- Kit de inteligencia
artficial para DVR SM-MINIDOMO-28 SM-CA205-28 SM-REARCAM-28 SM-MINIC24-1-36 SM-MINIC24-D-36
vehicular Streamax.
2 - Camara vehicular - Camara vehicular - Camara vehicular - Camara vehicular

- ADAS (camara de ruta) interior 2Mpx AHD IR frontal de parabrisas trasera 2Mpx AHD IR lateral izquierda IP67

+ DSM (camara de 5m lente de 2.8mm. 2Mpx AHD lente 10m lente de 2.8mm. 2Mpx AHD lente

chofer) + Senalizador de 2.8mm. de 3.6mm.
de alertas R-Watch

Streamaxx

- Camara vehicular
lateral derecha IP67
2Mpx AHD lente
de 3.6mm.

ACCESORIOS

g¢ ¥
SM-GX4-5M SM-GX4-11M

- Cable de conexion de
GX de 4 pines con 5
metros de extension.

Streamax<

§

Js Sy Iy
S ® &

SM-GX4-15M SM-GX6-5M
- Cable de conexion de

GX de 4 pines con 15
metros de extension.

SM-GX6-15M SM-GX6-RJ45

- Cable de conexion de
GX de 6 pines para
camara IP con 15 metros
de extension.

SM-COMDIS-KIT-CP4

- Cable de conexién de
GX de 4 pines con 11
metros de extension.

- Cable de conexion de
GX de 6 pines para
camara IP con 5 metros
de extension.

- Cable adaptador de
conector GX de
6 pines a RJ45.

- Kit de panel de control SM-X1CP4 SM-LVDSCABLE SM-SERIALCABLE
con pantalla tactil 7" con
lector de tarjetas, - Cable para conexion de
intercomunicador SM-COMDIS-KIT con
vy soporte. SM-X1-HO401-G4W.

SM-EASYCHECK SM-HDDREADER

- Herramienta para - Lector de discos
chequeo rapido de rigidos USB.
MDVR desde APP.

- Cable de conexién de

- Cable para conexion
camara DSM a Al-BOX,

serie, entradas y salidas.

3)_ CATALOGO DE PRODUCTOS Big Dipper
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TELEFONIA Y PORTERIA IP/SIP CON INTEGRACION DE VIDEO Y CONTROL DE ACCESO

TELEFONOS CON ENVIO / - CONSERJE / RECEPCION A
RECEPCION DEVIDEO CYGNUS&e Famvil / EJECUTIVO CYGNUSg> Fanvil

B & = B B

X7A+CAM60 X210

Teléfono IP Empresarial, Teléfono IP Empresanal de Teléfono IP Empr&sarlal de
Teléfono IP Ejecutivo Android Visualiza Video, 106 teclas  dos pantallas, 30 botones  dos pantallas, 30 botones
Smart Video, pantalla tactil, 20 DSS, 20 lineas SIP PoE DSS, 3teclas de linea, 12 DSS, 4 teclas de linea, 16
lineas SIP PoE lineas SIP PoE lineas SIP PoE

Telefono IP Ejecutwo Visualiza Video,
pantalla tactil, 20 lineas SIP PoE

COMPACTO HOTEL / = CORPORATIVO /
EMERGENCIAS EMPRESARIAL CYGNUsge Farvil

H2U-NEGRO

H2U-BLANCO X3sG X3SP X15G
Teléfono IP coorporativo, Teléfono IP corporativo, Teléfono IP
Teléfono IP elegante y compacto, Teléfono IP elegante y compacto, pantalla a color, doble display 128x48, doble corporativo, display,
Blanco/negro, montaje en escritorio Blanco/negro, montaje en escritorio puerto Gigabit, IPv6, 4 puerto 10/100Mbps, 2 doble puerto Gigabit,
y/o pared, 2 lineas SIP PoE y/a pared, 2 lineas SIP PoE lineas SIP PoE lineas SIP PoE

IPv6, 2 lineas SIP PoE

INTERCOMUNICADORES CON / SIN VIDEO Y

CONTROL DE ACCESO LOCAL / REMOTO CYGNUSGo

e ) ng

i10 ifov
Intercomunicador IP de Intercomunicador IP de
un boton, relé NC/NO un boton con camara, relé
para control de acceso, NC/NO para control de
IP54 PoE acceso, IP54 PoE

B
ilob

i12D Intercomunicador IP PoE
Intercomunicador IP de Intercomunicador IP de Intercomunicador IP de ct_)ll:_telclalrljo. p;&ra
dos botones, relé NC/NO un botén, médulo de dos botones, modulo de I Tu :jp ets Ia;na I?;id
para control de acceso, relé para control de relé para control de ecp:rr: Il:m:gz ?gbi il n
IP54 PoE acceso, IP65 IK10 PoE acceso, IP65 IK10 PoE ik cimaradalared

i20S

UNIDADES INTERIORES CYGNUS$> Famvil INTERCOMUNICADORES

VERSATILES 7 Yeastar

(OIO OO RO Q020 e,

. PA2 PA3
i51W i52W

Intereamtinicadr Intercomunicador SIP
i53W i56A SIP customizable; SOz b & i)
K 5 IP, micréfono, altavoz,
Estacion interior 4.3" Estacién interior 7" Estacion interior 7" Estacion interior 10" camara IF, m1|cr6fono, pulsador,
WiFi, PoE, R5485, 8 WiFi, PoE, RS485, 8 tactil WiFi, PoE, RS485, Android, WiFi, altavoz, pulsador, entrada/salida de
entradas de alarma entradas, 5 botonesde 8 entradas, 5 botones Bluetooth, USB, entrada /salida de contacto, USB, dos
funcién rapida de funcion rapida ONVIF, Monitor de contacto, PoE botones de llamada,
camaras, PoE TF Card, PoE

LANZAMIENTO YEASTAR SERIE P

Esta nueva serie de centrales telefénicas es el resultado de un disefio pensado

y fabricado para el futuro de las comunicaciones en PYM
- Interfaz de usuario renovada - Solucion de Call center simple y econdmica
- Panel de Operador, control en tiempo real

-Mejoras para el futuro con nuevas funciones
- Comunicaciones Unificadas avanzadas - Capacidad de trabajo remoto

PA550 PA560 PA570
4) CATALOGO DE PRODUCTOS

Big Dipper

www.bigdipper.com.ar
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X916S-LTE

- Android, pantalla
tactil 13"

- Reconocimiento Facial,
Starlight.

- SIP - ONVIF - HDR - LTE -
USB - HDMI - PoE.

LANZAMIENTO PORTERIA IP / SIP CYGNUS - AKUVOX

=4

R29C-T

- Android, pantalla
tactil 7"

- Reconocimiento Facial,

huella, tarjeta y PIN.

+ SIP - PoE - ONVIF -

PORTERO VISOR CON

RECONOCIMIENTO FACIAL

* Comunicacion bidireccional de audio y video (IP)

* Integracién con centrales telefonicas (SIP)

» Acceso a camaras IP y DVRs de la misma red (RTSP)

—

R29S

- Android, pantalla
tactil 7"

R28A

- Intercomunicador con
video 2 Mpx 116"y
pantalla a color 4.3"

- Reconocimiento Facial, 5

tarjeta y PIN. - Lector de tarjetas

frecuencia dual: 13,56

.
USy

R20K

-Video portero
compacto con
teclado al ras.

- Accionamiento remoto

de interruptores.

2 Akuvox

R26B

-Video portero con 5
botones para
llamadas directas.

- Ideal para oficinas y/o

apartamentos.

WIEGAND - IP65 - IKO6.

- Interfaz de usuario de

MHzy 125 kHz.

facil navegacion. - Anuncia en voz

- Lector de tarjetas
su direccién IP.

frecuencia dual: 13,56
MHz y 125 kHz.

+ SIP - PoE - ONVIF -
WIEGAND - IP65 - H.265.

INTERCOMUNICADORES RESIDENCIALES CYGNUSH> Akuvox

R26P

-Video portero robusto IP65,
2Mpx 116° con IR.

- 2 salidas a relé y 3 entradas
de alarma.

R20A

- Lector de tarjetas
frecuencia dual: 13,56MHz
y 125 kHz.

E11R

- Panel plastico, audio y video
Full HD a bajo costo.

E21V

- Panel de acero inoxidable, anti
vandalico.

E21A

- Botén de panico para
llamada directa.

- Ideal para entornos con

- Camara 2Mpx 1162 con IR.
espacio limitado.

- Accionamiento remoto

+Camara 2Mpx gran individual de relés.

- SIP - POE - ONVIF - WIEGAND - anguilani2vs conii:

+ 5IP - PoE - RTSP - ONVIF -
IP65 - H.265 - Out12V .

- Aplicacion en viviendas, IK10 - H.265

- Posibilidad de montaje
oficinas remotas, etc.

- SIP - PoE - RTSP - empotrado.

IKO6 - IP65 - RS485.

UNIDADES INTERIORES /

APP MOVIL SMARTPLUS AUDIO,
RECEPTORES

VIDEO Y CONTROL DE ACCESO

La aplicacién SmartPlus permite a los residentes ver y hablar con los visitantes, abrir
puertas, monitorear las entradas de los edificios y emitir llaves virtuales desde
sus teléfonos inteligentes, lo que ofrece una mejor experiencia de entrada al edificio.

Vista previa
Ver quién esta en la entrada antes de contestar la llamada.

[Zh Videollamada

Vea y hable con los visitantes con video en vivo
antes de llamarles.

C317

+ Monitor interior
10" Android.

- Server SIP incorporado.

C3138

» Monitor interior
de 7" Linux.

C312A

- Panel intercomunicador
de audio compacto
y elegante.

Desbloqueo de puertas
Abra puertas con el botdn "Abrir puerta” de la aplicacién,
Bluetooth o mediante una

EE Llave virtual

" Emitir claves de codigo QR y PIN para invitado de

tiempo limitadeo.

L= Envio de notificaciones
Recibe notificaciones instantaneas de llamadas entrantes,

de apertura de puerta

- Monitoreo de cadmaras
IP y/o grabadores

- Plan de marcado para
de video.

- Integraciones APl y accesos rapidos.

automatizacion .
del hogar. -8 zonas de alarma, relé

- 8 zonas de alarma, relé
e interfaz de timbre Bell,

e interfaz de timbre Bell.
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SEGURIDAD EN ESPACIOS PUBLICOS DISUASION LOCAL INMEDIATA

Caracteristicas técnicas:

- Camara incorporada, 2Mpx 1080p IR, gran angular 120°,

- Panel de acero inoxidable de grado 316.

- Integracion con todas las plataformas SIP estandar, web server TCP/IP.
-Video y Audio de comunicacion.

- Entradas de alarma (2) - Salidas a relé (2) - Cuentas SIP (2).

- Flash de emergencia Azul y Rojo.

- Sirena de 128dB para disuasion local.

- Gabinete METALICO ANTIVANDALICO para poste, suelo o pared.

- Compartimiento frontal para KIT medico, apertura remota (T1200).
- Opcionales: UPS, panel solar, cdmara complementaria, 4G, sensores,
AP WiFi, puertos USB, y mas!

Lugares de aplicacion:

Plazas - Paradas de colectivo/bus - Estaciones de tren/subte -
Rutas/Autopistas - Estacionamientos - Centro Médicos - Escuelas -
Espacios ptblicos - Barrios con alta tasa en delitos

Aplicacion #1
Robo, violencia de género, acoso, peleas callejeras.

Boton de pdnico + disuasion inmediata con sirena
y baliza + llamada al COM.

Aplicacion #2
Emergencia médica, notificacion de siniestro o
situacion especial.
Llamada directa desde el intercomunicador para
interactuar con el operador.
TM100

ALARMA VECINAL CON INTEGRACION DE VIDEO

- Compatibilidad con cualquier camara IP que tenga entrada de alarma y P2P.
- Recibe notificacion push por APP.

- Generacion de disparo manual desde APP.

- Nuevos reflectores LED 30W.

Escenario #1

Cuando cualquier usuario envie una alerta desde su

control remoto, todo el grupo vecinal recibirad una g

notificacion en su celular. l
CYGNUSJ=

!

Escenario #2 il‘ |

Todos los usuarios van a poder activar el evento de -
panico de la alarma vecinal desde la aplicacién
Cygnus Mobile Viewer.

6) CATALOGO DE PRODUCTOS Big Dipper www.bigdipper.com.ar
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LANZAMIENTO CENTRAL DE ALARMA

Panel de control hibrido, inaldmbrico y cableado, comunicador dual SIM 3G y Ethernet

CYGNUS 3=

electronics

C.Nord

CYGNUS >

electronics

DISPOSITIVOS INALAMBRICOS

N——

CN-PIR

- Sensor de movimiento
(inmunidad hasta 40kg).

CN-PIR-Mini

- Sensor de movimiento
mini (inmunidad
hasta 20 kg).

CN-Magnetic

DISPOSITIVOS
INALAMBRICOS

E
-ma -
0

e

CYGNUS$» C.Nord

CN-Keypad

-Teclado inalambrico.

CN-KeyFob

- Control remoto y
botén de pénico.

CN-Glass

- Sensor de rotura
del cristal.

UNICO SENSOR PARA
CAJAS FUERTES:

- Contactos magneéticos.

-Tecnologia inaldmbrica, 500 metros en visién directa.
- Software propio de monitoreo gratuito, 1000 sitios.

- App movil, control total y botén de pénico.

- Bateria de respaldo en panel como en sensores.

- 31 zonas inalambricas / 8 a 16 zonas por cable.

- 32 particiones / 7 salidas PGM para domética.

- Instalacion rapida e intuitiva y programacion remota.

CN-Magnetic-Mini

+ Contactos magnéticos - Sensor de movimiento
mini. para exterior.

CN-PIR-Outdoor  CN-Repeater

- Repetidor para
dispositivos
inaldambricos

(alimentacion de 12V).

SENSORES

TECNOLOGICOs °CYCNUSg® C.Nard

r
T

~

-,

j\: v“{:\ \“".: = s .

L

CN-Celsius

- Sensor de temperatura.
Avisador de temperatura
por cable

CN-Flood

- Sensor de agua.

CN-Smoke

- Sensor de humo.

- Detecta vibracion, golpes, desplazamiento y gases.

- Compatible con cualquier sistema, salida NC/NA.

- Incorpora sujetador anti-sabotaje.
CYGNUSEs
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GENERADOR DE NIEBLAY EXTINTOR MATAFUEGO

GENERADOR DE NIEBLA PARA BLOQUEO DE ASALTOS

£ = =
CY-FOG1-REFILL CY-FOGCAM3-REFILL

Cartucho de repuesto Cartuchos de repuesto
para CY-FOGT. para CY-FOGCAM3.

CY-FOG1 CY-FOGCAM3

*

- Generador de niebla bloqueo. - Sistema IP Wi-Fi de generador de niebla y camara.

-Impacta 80-120 m3 de espacio en 5-8 seg. - Dispone de cdmara ojo de pez 360°.

- Disparo manual desde botén de panico o relay externo. - Sensores para deteccién de movimiento.

- Disparo automatico desde central de alarma o relay. - Disparo automatico o manual desde APP.

SIN CILINDRO SIN COSTO DE
PRESURIZADO = MANTENIMIENTO
5

LIBRE DE TAMARO I RESPETUOSO
COMPACTO CON EL MEDIO
TOMCIDAL ¥ LIVIANO L ™) AmBIENTE

FS0015 FS0500 JE-50 JE-100

- Extintor fijo. - Extintor fijo. - Extintor portatil.
- Espacio protegido 0.6 m’. - Espacio protegido 10 m®. - Distancia efectiva de 3m.

-Tiempo de descarga < 4s. -Tiempo de descarga < 14s. - Poder de extincion 8B.
-Vida util de 6 anos. -Vida util de 6 aros.

- Sirve para fuegos ABCEK. - Sirve para fuegos ABCEK.

- Extintor portatil.

- Distancia efectiva de 3m.
- Poder de extincion 13B.
-Vida atil de 5 afos. -Vida util de 5 anos.

- Sirve para fuegos ABCEK. - Sirve para fuegos ABCEK.

CATALOGO DE PRODUCTOS Y soLuciones Big Dipper
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Gualeguaychu 621

Sucursal Santa Fe | Sucursal Parana
0343 - 4222074

IDENTIFICACION Y VERIFICACION MASIVA
DE TEMPERATURA CORPORAL

Soluciones para escenarios de alto transito como aeropuertos,
estaciones de tren, terminales de bus e instituciones de acceso
publico, o bien en lugares de control no invasivo (VIP)

TBM-330 + BLACK BODY
Camara termografica

Sistema hibrido térmico 6ptico
con identificacion facial
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Soluciones Dahua en PClngenieria

WizSense y la app DH Partner

PCingenieria tiene a Dahua como una de sus principales marcas y trabaja con ella para potenciar

su crecimiento en el mercado. A través de las novedades del fabricante, el distribuidor acrecienta su

presencia en el mercado local.

P CIngenieria,distribuidordepro-
ductos de seguridad electréni-
ca, informatica y audio profesional,
ofrece primeras marcas en todos
los rubros. Entre ellas se destacan
Dahua, Marshally DSCcomolos prin-
cipales proveedores de sistemas de
seguridad, mientras que SEG es el
referente en el rubro automatismos.

Pcingenieria.com.ar también se
encuentra en proceso de mejora
continua de su sistema de autoges-
tién online, que le permitira estar las
24 horas al servicio de sus clientes.
Estofacilitaralainteraccionylaselec-
cién de productos, ademas de lograr
una logistica mas precisa que permi-
ta el despacho de mercaderia en el
diay hacia cualquier punto del pais.

WizSense, integrante del porfolio
de productos de PClngenieria, es
uno de los principales productos de
la familia de soluciones para SMB de
Dahua. Recientemente presentado
por el fabricante, WizSense es una
serie de productos y soluciones de
amplio rango que adoptan un chip
de inteligencia artificial indepen-
dienteyunalgoritmodeaprendizaje
profundo. Puede reconocer a huma-
nos y vehiculos en una imagen con
alta precision, lo que permite a los
usuarios centrarse en objetivos rea-
les. Esta herramienta ofrece caracte-
risticas mejoradas que seguramente
transformaran el monitoreo regular
para llevarlo a un nivel completa-
mente nuevo.

El software SMD 3.0 es una version
mejorada de SMD Plus, que puede
filtrar eficazmente objetivos irrele-
vantes como animales, hojas o luz, y
proporcionaunatasade precision de
deteccion mejorada, tanto para per-
sonas como para vehiculos. La tec-
nologia también cuenta con funcion
de disuasion activa, que consiste en

56

una advertencia temprana ante una
intrusion para evitar que ocurran in-
cidentes. El sistema también genera
notificaciones push en tiempo real,
que muestran el tipo de disparador
(humano o vehiculo) y permite a los
usuarios verificar facilmente las alar-
mas a través de videos capturados.
Ademads, puede equiparse con mi-
créfono, sirena y luz de advertencia,
y mantiene la simpleza en las insta-
laciones a las que los usuarios estan
acostumbrados.

WizSense se puedeimplementaren
una amplia gama de escenarios de
aplicacion, comorresidencias, PyMEs,
etc., lo que lo convierte en una solu-
cién de monitoreo ideal que ofrece
inteligencia, simplicidad e inclusién
alos consumidores

PClngenieria también continua
con la expansion de la aplicacion de
Dahua conocida como DH Partner
app, una plataforma que tiene cada
vez mas participantes. Esta aplica-
cién esuna herramientatécnicay co-
mercial pequefia como para caberen
un bolsillo, pero tan poderosa como
para ayudar al usuario a cerrar rapi-
damente un proyecto y potenciar el
profesionalismoensutrabajo.Laidea
de Dahua y sus distribuidores auto-
rizados es facilitarle la tarea al pro-
fesional, poniendo a su disposicion

herramientas que les provean infor-
macion util y que sumen beneficios.

Por medio de esta app, el profesio-
nal del sector puede, por ejemplo,
revisar desde su celular las fichas téc-
nicas de cada producto con sus fotos
y compararlos. También va a contar
con informacién de verticales, topo-
logia de soluciones, novedades e in-
formacién, entre otros.Enestanueva
actualizacion se haincorporado una
nueva seccion con herramientas téc-
nicas rapidas e intuitivas que todo
instalador debeteneral alcance para
el célculo de la lente, el espacio en
disco y los rangos de IP.

En PCIngenieria saben que los
clientes son el activo mas importan-
te de una empresa; por tal motivo,
los usuarios encontraran dentro de
la DH Partner app una seccién en la
que podran registrar los productos
que instalan dia a dia. Es tan facil
como escanear los cédigos QR que
se encuentran en todos los produc-
tos de la empresa; de esta manera,
ademads, suman puntos para canjear
por diferentes beneficios sin impor-
taren queregién del pais se encuen-
tren. La DH Partner app es gratuitay
se encuentra disponible en Google
Play, App Store y Huawei Mall. |

+ datos: www.pcingenieria.com.ar
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TECHNOLOGY S

TECHNOLOGY CON NOSOTROS

Nueva tecnologia de Inteligencia Artificial

ENFOQUE EN HUMANOS
Y VEHICULOS

Inteligente, simple, inclusivo
Porporciona potentes funciones inteligentes, configuracion simple
amplia gama de productos, haciendo IA inclusiva para todos.

(Fsense i R g

STOCK ENVIOS SIN CARGO
EN LINEA ESPECIALIZADO A TODO EL PAIS
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centry.

Soluciones simples para problemas
complejos en la lucha contra el fuego

Agentes Extintores Limpios. (Estacion de Carga)

Agua Nebulizada. (Equipos UL / FM)

Deteccién de humo y fuego a través de Video Analitico.
Deteccion y Extincion en Areas Clasificadas.

Ingenieria.

Servicio Post Venta.

Pasco 755 . C1219ABE Cachi 774 / 776 . C1437DZF
CABA . Argentina CABA . Argentina

T: (5411) 4 122 1000 Distrito Tecnologico

F: (5411) 4 122 1010 T: (5411) 4 122 1090

M: centry@centry.com.ar M: extincion@centry.com.ar <> . q
W: www.centry.com.ar W: www.centry.com.ar ¢ us c € @ uﬁ

Fike riretrace 3M  novec1230 & Chemours  BFM-200°

International
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ELECTRONICS

FABRICANTES DE ALTAS PRESTACIONES Y
BUSQUEDA DE LA EXGELENCIA EN SEGURIDAD.

Video verificacion a traves de
Snapshots de camaras IP

Sofware grafico incorporado

Sirenas con audio evacuacion,
conectadas directamente al lazo.

Certificacion UL

b Luces de emergencia conectadas
o | directamente al lazo

Gonexion de los paneles al Inim
Fire Cloud


www.getterson.com.ar/Products/searchList/inim
www.getterson.com.ar
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https://g.page/gettersonargentina?share
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Novedades en la actualizacion

de la proteccién de incendios

Cédigo de edificaciones en la ciudad de Buenos Aires

La proteccion contra incendios es un factor fundamental para la preservacion tanto del patrimonio

como de la vida de las personas. Es necesario que esta proteccion sea “nativa” en las edificaciones y

que cumpla con determinados requisitos.

José Maria Placeres
Comision Directiva CEMERA
(Mircom Group)
jmplaceres@mircomgroup.com

L os incendios en viviendas, edi-
ficios, establecimientos guber-

namentales y empresas son una la-

mentable realidad que no deja de
ocurrir. De ahi la imperiosa nece-
sidad de equipar las edificaciones
con sistemas capaces de localizar,
contenery mitigarlosincendios, jun-
to con los elementos constructivos y
disenosadecuadosparaimpedirque
elfuegoy el humo se propaguen ra-
pidamente por todo el edificio.
Estearticulo tiene por objetivo des-
cribiralgunosaspectossignificativos
sobre la proteccién de incendios en
el Cédigo de Edificacion de la Ciu-
dad Auténoma de Buenos Aires. En
esteanalisis contextualizaremosuna
breve expresién de las oportunida-
desdemejoraque presentalatltima
versién, la cual deberia atravesar un
proceso de actualizacion y revision
continua. El nuevo cédigo de edifi-
cacioén se sustenta en cuatro pilares:

- Garantizar el proyecto y construc-
cién de edificios seguros, habita-
bles, sostenibles y funcionales.

- Delimitar el rol gubernamental para
ejercer el control, el sequimiento y
el equilibrio, priorizando el bien co-
mun y protegiendo el patrimonio.

-Ordenaryclarificarlanormativapara
permitir tramitaciones transparen-
tes y sencillas.

- Fomentar y acompanar en plazos
considerables los proyectos ciuda-
danos e institucionales y promover
asi la industria de la construccion.

60 >
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ASPECTOS RELEVANTES

Argentina deberia converger y de-
sarrollar en forma mas rapida las nor-
mas técnicas, tomando los casos de
éxito de paises mas desarrollados en
materia de proteccidn contra incen-
dios. No hacerlo significaria acrecen-
tar la desventaja comparativa para
asegurar los niveles de proteccion
minimos en seguridad de vidas y
proteccién del patrimonio.

Entre los puntos relevantes sobre
la proteccion contra incendios que
podemos encontrar en el cédigo,
en el titulo primero del punto 1.1.5
se desarrollan sus objetivos basicos
y alcances. Aqui se tienen en cuenta
como, en las etapas de ejecucion y
finalizacién de la obra, el proceso de
la edificacién debera cumplir con las
exigencias destinadas a mejorar la
habitabilidady seguridad del edificio
durantey al final de su construccion.
Esto estd resaltado en el punto e:

“e. Prevencién y seguridad contra

incendios: toda construcciéon debe
asegurar medios de salida exigidos,
para que los ocupantes puedan des-
alojar el edificio sin correr riesgos de
ninguna indole, e instalaciones de
equipos y elementos de extincion
que eviten de manera eficaz la pro-
pagacioén del incendio”.

Elcédigoincluyeunamplioglosario
en el punto 1.2, que cuenta con de-
finiciones generales, con el objetivo
de ayudar a identificar y unificar los
criterios en el proceso. Inicialmente,
se mencionan en el titulo 2 los as-
pectos relacionados con la obra, los
avisos, los permisos y los sujetos. En
el punto 2.1.3.9.1, el cual sefala las
instalaciones de los sistemas de se-
guridad contra incendios, se indica
lo siguiente:

“Para cualquier tipo de permiso de
obra de modificacion de edificios
existentes que requieran adecua-
cién de los sistemas de prevencion
de incendio, la Autoridad de Aplica-
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cion podra reglamentar diferentes
niveles de ajuste mediante un sis-
tema de categorias, determinando
las exigencias minimas a cumplir, de
manera de garantizar el mayor grado
de seguridad”.

DEFINICION DE “PROYECTO”

En el titulo 3 se encuentra la defini-
cién de “Proyecto”. Este esunodelos
titulos mas extensos del codigo, y se
basa en la arquitectura y la estética
urbana con el objetivo de conservar
la identidad de la ciudad vinculada
tanto a la insercién de nuevas edi-
ficaciones como al mantenimiento
de las existentes. En el punto 3.8, en
tanto, encontramos las condiciones
paradeterminadosusosencadapro-
yecto,ysedefinenlosrequisitos basi-
cos de habitabilidad, funcionalidad,
seguridad y durabilidad.

Podemos destacar, entre varias de-
finiciones generales que involucran
y/0 mencionan la proteccién contra
incendios en forma generalizada de
acuerdo al tipo de local involucrado,
la definicion de los locales utilizados
como “Locales de baile”. Especifica-
mente en el punto 3.8.4.4 se hacere-
ferencia a la seguridad general, y se
sefiala que dichos establecimientos
en especial deben cumplir con una
serie de requisitos. Entre ellos:

“1. Instalacion de sistemas de alar-
ma y deteccién de incendios, sefia-
lamiento luminoso para emergen-
cCias ante incendios, consistentes en
la indicacion de las salidas del local,
colocado en el piso 0 a una altura no
superior a los 0,30 m. de altura”.

Ademas, en el punto 3.8.5, dedica-
do a las edificaciones de educacion,
entre los requerimientos se incluye:

“c. Seguridad: Protecciones frente
a riesgos y Sistema de Prevencion y
Extincion de Incendios”.

En el caso de la seguridad contra
incendios, los lineamientos consis-

<62>

ten en reducir a determinados limi-
tes el riesgo de que los usuarios de
un edificio sufran dafos derivados
de un incendio de origen acciden-
tal, tratados principalmente en el
apartado 3.9.9, en el que se mencio-
nan ampliamente los “Sistemas de
seguridad contra incendios”. Aqui
encontraremos que se incluye pri-
mero una definicion conceptual ge-
neral de estos sistemas, seguida de
la determinacién de un conjunto de
lineamientos para los objetivos ba-
sicos que deberian tener en cuenta.

Finalmente, enlanormase defineel
conjunto de condiciones que inclu-
yen puntos basicos y generales que
se desean crear para brindar un nivel
de proteccién en las edificaciones:

“Los sistemas de seguridad contra
incendios se componen del conjun-
to de condiciones generales y espe-
cificas de proteccién activa y pasiva
con que se dota a los edificios, las
estructuras, los locales o los recintos
con la finalidad de lograr el mayor
grado de seguridad factible frente a
posibles incendios”.

El conjunto de condiciones de pro-
teccion contra incendio definidas en
el cédigo tiene como objetivos fun-
damentales:

a. Reducir al minimo en cada edificio
la gestacion deincendios y facilitar
su control;

b. Facilitar la evacuacion de los ocu-
pantes de los edificios en caso de
incendio;

c. Permitir la permanencia segura de
losocupantes hasta su evacuacion;

d.Evitarla propagacion delfuego, los
humos y gases tdxicos tanto al res-
to del edificio como a los edificios
linderos;

e.Facilitarelaccesoylaacciéondelper-
sonal del cuerpo de bomberos de-
dicado a la extincion del incendio.

En materia de seguridad contra
incendios debe proyectarse un con-

juntode condicionesque contemple

los siguientes puntos:

a. La resistencia al fuego de los ma-
teriales;

b.La capacidad de estos Ultimos para
reducir la propagacion del fuego;

c.Elcontroldelageneraciéndegases
toxicos y/o corrosivos y/o humos
opacos;

d. La deteccion temprana de los ini-
cios de los procesos igneos;

e. La existencia de medios de salida
seguros para la evacuacion de sus
ocupantes;

f. Facilitar las condiciones apropia-
das para la eficaz actuacion de los
equipos y elementos de extincién
y rescate.

PROTECCION ACTIVA Y PASIVA

Entrando en las definiciones ge-
nerales alineadas dentro del punto
3.9.9.1, identificado como “Genera-
lidades”, se menciona el siguiente
parrafo:

“Las condiciones generales y espe-
cificas de proteccién activa y pasiva
contra incendio deben cumplirse en
todos los edificios a construir, como
asi también en los existentes en los
cuales se ejecuten obras que au-
menten su superficie cubierta, o si, a
juicio de la Autoridad de aplicacién,
aumenta la peligrosidad, se modifica
ladistribucién general delaobraose
altera su uso”.

Sin perjuicio de lo mencionado an-
teriormente, se deben cumplir los
siguientes requerimientos detalla-
dos, con el objetivo de orientar con
un grado de definicion mas preciso.
Aqui, podemos revisar los siguientes
puntos:

a. Cuando una finca o edificio ten-
ga como destino usos diversos,
no vinculados entre si mediante
una comunicacién fisica y que
ademas posean medios de salida
independientes, se aplicard a cada
parte y uso las condiciones que le
correspondan. En caso contrario,
se adoptard como criterio de ca-
tegorizacién del riesgo el mayor
existente o proyectado;

b. Una vez evaluadas las caracte-

risticas edilicias y/o de uso de un

Proyecto y los eventuales riesgos

emergentes, la Autoridad de Apli-

cacién puede:

. Exigir condiciones complemen-
tarias cuando se trate de usos no
previstos;

2. Aceptar, a solicitud del interesado,
soluciones alternativas distintas a
las exigidas siempre que garanti-
cen idénticos o mayores estanda-
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res que los previstos en la norma.

¢. Los conductores de energia eléc-
trica en las instalaciones perma-
nentes deben ser protegidas con
blindaje de acuerdo a las normas
en vigencia;

d. En la ejecucion de las estructuras
de sostén y muros se emplearan
materiales incombustibles;

e. El hierro estructural del edificio o
construccion debe tener revesti-
mientos con la resistencia al fuego
que corresponda a la categoriza-
cién de riesgo. Las armaduras de
cubierta pueden no revestirse,
siempre que se provea una libre
dilatacion de las mismas en los
apoyos;

f. Todo elemento que ofrezca de-
terminada resistencia minima al
fuego debe ser soportado por ele-
mentos de igual o mayor resisten-
cia al fuego que la ofrecida por el
primero. La resistencia al fuego de
un elemento estructural incluye la
resistencia del revestimiento o sis-
temaconstructivoquelo protegeo
involucray del cuallamisma forma
parte;

g.Los materiales a emplear contaran
con las certificaciones otorgadas
por los organismos competentes;

h. Toda estructura que haya experi-
mentado los efectos de un incen-
diodeberdserobjetodeunperitaje
técnico, a efectos de comprobar la
persistencia de las condiciones de
resistencia y estabilidad de la mis-
ma, antes de proceder a su habili-
tacion. Las conclusiones de dicho
peritaje deben ser aceptadas por
la Autoridad de Aplicacion.

EVACUACION DE INSTALACIONES

Avanzando en el titulo tercero, ci-
tamos el punto 3.9.9.2, que esta re-
lacionado con la evacuacion de las
instalaciones.Enélseindicanlasnor-
mas relativas a los medios de salida
paralaevacuacién, detallados enlos
“Medios de Salida y Accesibilidad”.

Las condiciones generales de segu-
ridad contra incendio del codigo se
encuentran dentro del punto 3.9.9.3,
en el cual se mencionan genérica-
mente las condiciones para: “Condi-
ciones GeneralesdeSituacidon”;“Con-
diciones Generales de Proteccién
Pasiva” y “Condiciones Generales de
Proteccidon Activa”.

Las “Condiciones Generales de
Situacién” constituyen el conjunto
de los requerimientos especificos
para el emplazamiento y acceso a
los edificios, conforme a sus carac-
teristicas y a las del terreno. Alli se
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destaca que todo predio de mas de
8.000 m? deberia disponer facilida-
des para el acceso y circulacién de
losvehiculosdelosserviciospublicos
de emergencias. Ademas, si el edi-
ficio o conjunto edilicio esta sobre
mas de una calle, deberd preverse
el acceso a las instalaciones desde
cada una de ellas.

DONDE INSTALAR

DETECCION DE INCENDIOS

Dentro de las “Condiciones Gene-
rales de Proteccion Pasiva”, las cua-
les constituyen requerimientos de
las caracteristicas propias del edifi-
cio, podemosdestacarel punton,en
el que se indica de modo especifico
que todo edificio que exceda una
superficie de 2.500 m* debe contar
con un sistema de deteccion de in-
cendios.

A pesar de que aqui se define de
forma genérica, entendemos que el
alcance, las caracteristicasy el disefio
deestetipodesistemasdedeteccidon
de incendios deberian ser definidos
por personal con experiencia acre-
ditada y/o probada en la materia,
para asegurar que se cumplan los
objetivos principales del codigo y
no limitarse a instalar “un sistema
de deteccion de incendio”.

A continuacion, se definen las con-
diciones “Generales de Proteccién
Activa”, las cuales constituyen el con-
junto de los requerimientos orienta-
dos a brindar todos los medios que
faciliten la extincion de un incendio
en sus distintas etapas. Se destacan
los puntos citados a continuacion:
a.Todo edificio debe poseer extintor

portatilen cadapiso,enlugaresac-
cesibles y précticos, y deben indi-
carseenelproyectorespectivo.Los
extintores deben ser distribuidos
no menos de uno por cada 200 m?
o fraccion de la superficie total del
respectivo piso;

b. A partir del segundo subsuelo in-
clusive y desde este hacia abajo,
todo subsuelo debe poseer un sis-
tema de extincién automatico de
modo que cubran toda la super-
ficie del respectivo nivel. Quedan
exceptuados de este requisito las
salasdemaquinas, salasdeequipos
técnicos y otros locales en los cua-
les elincendio originado no pueda
serextinguido conagua. Para estos
casos,debeproyectarseunsistema
de extincién apropiado acorde a
la naturaleza del riesgo. La insta-
lacion de rociadores automaticos
debe ser realizada de acuerdo a
los Reglamentos Técnicos;

c.Toda piletade natacion o estanque
con agua, excepto el de incendioy
el de reserva sanitaria, de capaci-
dad mayor a 30 m?, cuyo fondo se
encuentre sobre el nivel oficial del
predio,debeequiparse conunaca-
feria que permita tomar su caudal
desde el frente del inmueble, me-
diante una llave doble de incendio
de 63,5 mm de didametro;

d. Todo edificio con instalacién fija
de incendio debe llevar una boca
deimpulsion sobre la Linea Oficial;

e. En todo edificio con altura entre
10 m y 47 m, la instalacién contra
incendio se conectard a la reserva
sanitaria, siempre quelamismasea
superiora 5 m>

f. En todo edificio de mas de 47 m de
altura, la instalacion contra incen-
diodebecontarconunareservaex-
clusiva de incendio segun célculo,
con un volumen minimo de 10 m’.
Debe también preverse un sistema
deextincion automatico enlas par-
tescomunes,elcualdebeteneruna
reserva de agua exclusiva para los
mismos.

CRITERIOS ELEMENTALES

DE PROTECCION

El punto 3.9.9.4 del Cédigo de Edifi-
caciones menciona que los edificios
deben cumplir con “Condiciones Es-
pecificas de Proteccion Pasiva y Acti-
va” determinadas en los “Reglamen-
tos Técnicos”. Se citan cinco criterios
elementales:

- La categorizacion de riesgo.

« El uso y las caracteristicas morfolé-
gicas del edificio.

- La alturay la superficie.

« El nUmero maximo de ocupantes.

- La carga de fuego.

En los espacios destinados a ma-
quinas de ascensores y montacar-
gas, como las casillas o espacios
para poleas, hace referencia a que
estos deben ejecutarse con mate-
riales incombustibles y cumplir con
los requisitos basicos enunciados en
los reglamentos técnicos. A modo
de ejemplo, podemos detallar la
siguiente cita:

“La maquinaria de un ascensor
podra situarse en el interior de un
armario que no debe ser utilizado
para otros propdsitos mas que para
los inherentes al ascensor. No debe
contener conducciones, cables o
dispositivos que no sean los del as-
censor. El armario de la maquinaria
debe estar compuesto de paredes,
piso, techoy puerta(s) de almallena”.

Aqui se enumeran determinadas
aberturas permitidas para estos am-
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bientes:

- De ventilacién.

- De funcionamiento del ascensor, si-
tuadasentreelhuecoyelarmariode
la maquinaria.

-Deventilacidn, paraescapedegases
y humo en caso de incendio.
Eneltitulocuartosehacereferencia

a las exigencias para la ejecucién de

las instalaciones que se deben regir

de acuerdo a lo enunciado en los
reglamentos técnicos especificos,
que funcionan como principios ge-
nerales del Codigo de Edificacion de

CABA.Estosalcanzanalassiguientes

instalaciones:

- Instalaciones mecanicas.

- Instalaciones eléctricas.

- Instalaciones térmicas.

- Instalaciones inflamables.

- Instalaciones de gas.

- Instalaciones sanitarias.

CONSERVACION Y MANTENIMIENTO

El titulo quinto del cédigo de edi-
ficacion trata sobre la conservacion
y mantenimiento. En él se definen
las generalidades y la obligacion de
mantenimiento del edificio. Algunas
delas definicionesincluidasen el c6-
digo son las siguientes:

-Los propietarios detoda edificacion,
los copropietarios sometidos al ré-
gimen de Propiedad Horizontal y
condominio, asi como los superfi-

S Negocios de ¢

eguridad

ciarios, usufructuarios, usuarios, te-
nedores, fiduciarios o beneficiarios
de fideicomisos estan obligados a
conservar y mantener el terreno, el
inmueble, laobraylasinstalaciones
en Optimas condiciones de seguri-
dad, higieneysalubridad einformar
suestadodeacuerdoloquefijenlos
reglamentos técnicos.
Los requisitos de acreditacion, de
conservacion, de periodicidad de
las inspecciones, eximiciones, pro-
fesionales conservadores e inspec-
ciones se deben regir de acuerdo a
lo enunciado en la reglamentaciéon
que del presente realice el organis-
mo competente en materia de fis-
calizacién y control.

La obligacién de conservaciéon y
mantenimiento es extensiva a todo
edificio librado al uso.
Una vez finalizada la obra, los pro-
fesionales intervinientes deben ga-
rantizar el perfecto estado de uso,
asi como el funcionamiento y la ca-
lidad en todas las prestaciones a los
fines de alcanzar su optimizacion y
garantizar la salubridad, seguridad,
durabilidad y sustentabilidad.
+5.1.7 Conservacion de las instalacio-

nes contra incendio

Todo edificio que cuente con ins-
talaciones fijas contra incendio
debe inscribirse en el registro que
corresponda a efectos de su man-

Difusora de conocimiento

Motor de crecimiento

Confiable

tenimiento.

Este codigo es un punto de parti-
da que nos posiciona mejor, y que
claramente debe sersusceptibleasu
revisiony mejoraperiddicaparaade-
cuarse a los diversos riesgos presen-
tes. Tendremos que ser conscientes
de la importancia de que nuestros
edificios estén equipados con siste-
mas de proteccién contra incendio
adecuados al riesgo, que cumplan
con los requerimientos técnicos y
brinden una funcién efectiva para
asegurar un nivel minimo de protec-
cién para la vida humanayy las insta-
laciones.Conlosmediosnecesariosy
elmantenimientoadecuado,encaso
depresentarse unsiniestro,elasunto
podria quedar en un simple susto y
no terminar en una catastrofe. |
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Programa Municipio Seguro

Cambiando el paradigma hacia la prevencién real

El municipio bonaerense de General Paz, a instancias de su intendente, Juan Manuel Alvarez, puso

en marcha el Sistema Integral para la Asistencia de Victimas por Motivo de Género de Softguard,

enmarcado en el programa Municipio Seguro.

“d '\ SOFTGUARD TECH
Sﬂﬁﬁllal’ﬂ www.softguard.com

E | municipio de General Paz de
la provincia de Buenos Aires,
bajo la conduccién del intendente
Juan Manuel Alvarez, puso en mar-
cha el novedoso Sistema Integral
para la Asistencia de Victimas por
Motivo de Género de Softguard.
Para ello, en marzo se llevé a cabo
una capacitacién con todas las areas
que intervendran en el uso de una
de las herramientas del programa
Municipio Seguro. En ella participa-
ron la Comisaria de la Mujer, a cargo
de la oficial Fabiana Blanco, el secre-
tario de gobierno de General Paz,
Adrian Giménez, la asesora legal del
municipio, Dra. Ailén Etcheverry, la
DirecciondeGéneroylaDirecciénde
Familia y Nifez, entre otras depen-
dencias. Esta herramienta permitira
generar politicas publicas innovan-
doenelusodelatecnologiatantoen
la atencién integral como la judicial.
“Esto sera un primer gran paso para
la modernizacién del centro de mo-
nitoreo y convertirlo en un referente
en la regién’, dijo el responsable de

tecnologia de ese municipio bonae-
rense, Eduardo Seijas.

PROGRAMA “MUNICIPIO SEGURO”

Sergio Gutiérrez, asesor del progra-
maMunicipioSegurode GeneralPaz,
diodetallesdelsistemaparavictimas
de violencia por motivos de género:
“cumple con los cuatro ejes princi-
pales del Plan Nacional 2020-22, que
son los de prevencidn, asistencia y
abordajeintegrales, proteccionyfor-
talecimiento del acceso a la justicia
y, finalmente, gestidn de la informa-
cién, transparencia y monitoreo”.
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MUNICIPIO
GENERAL PAZ

ElSistemalntegral paralaAsistencia
de Victimas por Motivo de Género
de SoftGuard posee una poderos
plataforma que contempla las he-
rramientas necesarias para la asis-
tencia a las victimas en caso de que
se envie una alerta. Esto incluye el
seguimiento y la centralizacion de
los datos provenientes de las dis-
tintas dreas involucradas. Entre sus
opciones, en el sistema se puede
configurar el botéon de Apagado/
Encendido para que la victima no
tenga que abrir la aplicacién, sino
que esté en segundo plano y se ac-
tive en caso de envio de alerta. Una
vez enviada, la app puede transmitir
un audio ambiente continuo, para
saber lo que sucede en tiempo real,
mientras genera material de apoyo
judicial para las victimas.

La app también permite enviar un
SMS o notificacion alos responsables
delos equipos de trabajo para unara-
pida coordinacién de asistencia a la
victima. El operador, en tanto, puede
crear geocercas virtuales de aviso en
casoque lavictimaesté cercadel area
del agresor; ademas, la funcién avan-
zadadevideopermiteenviarunaima-
gen desde la cdmara del smartphone.

o

PLATAFORMA UNIFICADA

La plataforma central SoftGuard
permite acceder a reportes desde
cualquier punto que tome los datos
de ingreso de alertas, con lo cual
centraliza la informacion para cual-
quiera de los operadores que tomen
la denuncia o situacion; esta es una
funciénimportante alahoradeana-
lizar la asistencia a la victima.

La app SmartPanics puede conte-
nerensuslistas de contactoal perso-
nal de primer abordaje, el psicélogo,
el asistente social o la guardia urba-
na. Asi, todos ellos pueden actuar de
manera conjunta y coordinada en el
mismo momento, facilitando la rapi-
da asistencia para la victima.

Elmapadecalorgeneradoporelsis-
temapermitediscriminary georrefe-
renciar de manera online los eventos
para reportes de casos; ademas, por
medio del CRM, el operador puede
enviar mensajes push en tiempo real
atodos los involucrados o de mane-
ra individual, para avisar que puede
retirar una documentacion o brindar
informacion de causasjudiciales. Las
imagenesyvideosqueseenvianjun-
to alas alertas quedan almacenadas
en el sistema con fechay hora. @
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SoftGuard, es la plataforma que necesitas
para expandir sus servicios a:

Municipios y Universidades Urbanizaciones Entidades financieras Empresas
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Monitoreo.com
es una agrupacion de
profesionales y empresas dedicadas a
la seguridad que comparten recursos y experiencias.
Hacemos monitoreo en RED por internet desde
hace 20 anos y continuamos desarrollando la
Seguridad 4.0 con planificacion para una
vision compartida, acompanada de
un plan de carrera.

En monitoreo.com, no nos adaptamos a los cambios,
nos ADELANTAMOS.

@ monitoreo.com’

Lo invitamos a formar parte de nuestra RED mundial de profesionales:
Asociese en www.monitoreo.com/socio
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Como dimensionar un sistema

solar fotovoltaico autdnomo

Calculo de dimensiones y rendimiento

Eluso de energias renovables es cada vez mds frecuente y, entre ellas, la energia solar es la mds difun-

dida. Para lograr que el sistema sea realmente (til, el cdlculo de consumo es fundamental y aqui les

ofrecemos consejos de cémo hacerlo.

E stadata técnicatiene porobje-

tivo explicar el procedimiento
del cdlculo de un sistema fotovoltai-
co auténomo como el descripto en
el esquema basico ubicado al pie de
esta pdgina. Este procedimiento de
calculo se basa en el “principio del
peor mes”, y considera las necesida-
des basicas de una vivienda ubicada
en donde no se dispone de una red
de suministro eléctrico.

Como premisa debemos tener en
cuenta que, si bien en verano tene-
mos mayor radiacion, a mayor tem-
peraturaambienteelrendimientode
los panelesfotovoltaicosseramenor.

1. PROCEDIMIENTO GENERAL

Enprimerlugar,debe determinarse
la potencia eléctrica disponible para
cubrirlademanda.Enloslugaresale-
jados del suministro de red eléctrica
y con falta de apoyo de otro tipo de
energia, este dimensionado estd
basado en evaluar la demanda para
cubrirla energialos 365 dias del afio.
Luego de tener los datos concretos
delacapacidadeconédmicadel usua-
rioydelasnecesidadesracionales(es
decir, légicas) a cubrir, es necesario
seguir ciertas reglas para dimensio-
nar el sistema.

KIT SISTEMA FOTOVOLTAICO AISLADO

INDICE GENERAL

Procedimiento general
Dimensionamiento de la
demanda energética
Estimacién del consumo

. Inventario de los equipos
existentes

. Consumo diario total

. Otras pérdidas a considerar
Evaluacién de la radiacion solar
del lugar
Dimensionamiento de las horas
pico solares del lugar
Orientacién e inclinacion del

Eldimensionamientobdasicodeuna
instalacionestadadoporlaseleccion
de la potencia del campo de los pa-
neles fotovoltaicos o campo gene-
rador. El método que escogemos
para el calculo es el del “peor mes”,
basado en el dimensionamiento de
unainstalacion paraun correctofun-
cionamiento en un corto periodo de
dias nubladosy en el que la relacion
consumo-radiacién solar recibida es
mayor. Si se cumple estarelacion, en
el resto del ano, cuando la radiacion
es superior, dificilmente pueda pre-
sentarse algun inconveniente en el
funcionamiento.

[ =
Carga

Panel Generador Inversor DC/AC

y &£ -

sistema de generacién

(paneles solares)

Panel ubicado en el

hemisferio Norte
Dimensionamiento delapotencia
del sistema de generacion
Dimensionamiento del sistema
de acumulacién
Dimensionamiento del

sistema regulador
Dimensionamiento del

sistema inversor
Dimensionamiento del cableado

2. DIMENSIONAMIENTO

DE LA DEMANDA ENERGETICA

La relacion entre la demanda de
energia del sistema y la energia
aportada por el Sol nos va a servir
para dimensionar la instalacion. Las
necesidades de uso se especificaran
considerando el consumo de energia
eléctrica en corriente continua y en
corriente alterna, y se definiran:

- Criterio de consumo adoptado.

- Consumo unitario maximo.

- Consumo maximo simultdneo o
pico.

La estimacién de la demanda de
energia no es facil, ya que existen
numerosos factores que intervienen
en el consumo final. Las condiciones
de uso de lasinstalaciones fotovoltai-
cas presentan unagran diversidad en
funcion de la aplicacion, tales como
electrificacién de viviendas y edifi-
cios,alumbrado publico,aplicaciones
agropecuarias, bombeo y tratamien-
to de agua, entre otras.

Los datos de consumo se obtienen
principalmente de:

-Valores medidos en afios anteriores,
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a partir de la lectura de contadores,
facturas eléctricas, equipos de me-
dida como analizadores de redes
eléctricas, etc.

- Especificacién de la potencia eléc-
trica de los equipos de corriente al-
terna y continua, y estimacion del
numero de horas diarias de funcio-
namiento.

- Los datos que se tengan de las ca-
racteristicas de los propios equipos

2.1. ESTIMACION DEL CONSUMO

Para cada mes se estima un consu-
mo medio diario, para lo cual puede
seguirse el proceso que se indica en
los siguientes apartados.

2.1.1. INVENTARIO DE

LOS EQUIPOS EXISTENTES

Es el inventario de los diferentes
equipos de corriente alterna y de
corriente continua que indiquen la
potencia y el tiempo de uso diario
estimado para cada uno de ellos.

2.1.2. CONSUMO DIARIO TOTAL

Una vez establecidos los consumos
diarios de cada equipo, calculamos
el total de cada tipo de corriente. El
consumo diario total se dara por la
suma de los consumos de corriente
continua y corriente alterna. En ge-
neral, la potencia eléctrica de cada
equipo viene indicada en la placa
identificatoria de cada uno de ellos.

No hay que olvidar los consumos
producidos por los propios equipos
de regulacién de la instalacion, tales
como el inversor o las reactancias
electrénicas que no estan incluidas
en el consumodelapropialuminaria.
También es necesario considerar el
consumo en stand-by de los equipos
como los televisores, el WiFi, los car-
gadores de celulares, etc. Para evitar
este consumo, suelen incorporarse
interruptores para su desconexién
total cuando no son usados.

Una vez calculado el consumo dia-
rio, se procede a calcular el consumo
mensual, teniendoen cuentalosdias
laborables, los fines de semanay los
feriados. Cuando se trata de instala-
ciones de funcionamiento anual y
el consumo es constante, se prevén
distintos valores a lo largo de todo
el afo, porlo que es necesario armar
tablasmensualesconlaenergiasolar
incidente y los consumos para averi-
guar cual es el “peor mes”.

2.1.3. OTRAS PERDIDAS

A CONSIDERAR

También deben tenerse en cuenta
los consumos de corriente eléctrica

<78>

debido a las pérdidas de los conduc-
tores y en sus conexiones, el consu-
mo interno del regulador y, por otra
parte, las pérdidas por suciedad en la
superficie de los paneles y su degra-
dacion por los anos de trabajo. Por
estos motivos, y paraevitaruncalculo
demasiado ajustado, se considerara
un factor de seguridad (Fs) que se
puede estimar entre el 10%y el 20 %
por encima del valor inicialmente
calculado.

Es necesario considerar el perfil
de la carga diaria hora por hora, que
dard informacién sobre la coinci-
dencia o picos de consumo en de-
terminadas horas del dia. De esta
forma, se verd la posibilidad de
trasladar consumos hacia las horas
de mayor radiacién solar.

Irradiancia Wim?

ey ENL )
2 4 6 8 10 12 14 16 18 20 22 24

Hora del dia

Inaciancia y hors

3. EVALUACION DE LA

RADIACION SOLAR DEL LUGAR

Para conocer la disponibilidad de
energia solar en un lugar determi-
nado para lainstalacién del sistema,
es necesario consultar la tabla de ra-
diacion solar, expresada en Kwh /m?,
y que depende de la latitud y de
las condiciones meteoroldgicas y
climatolégicas como nieve, lluvias,
temperaturas maximas, del lugar
de emplazamiento. Estos datos se
pueden obtener en diferentes sitios
de meteorologia, institutos meteo-
rolégicos nacionales u otros sitios
de medicion internacionales, como
el de la NASA. En esta Ultima, a partir
delas coordenadasterrestres (latitud
ylongitud), se puede obtenerlatabla
de radiacion solar y las condiciones
climatoldgicas de cualquier lugar de
la Tierra.

En tanto, para obtener la energia
aportadaesnecesario teneren cuen-
talainclinacién 3 del panel respecto
de la horizontal.

4. DIMENSIONAMIENTO DE LAS
HORAS PICO SOLARES DEL LUGAR
Los paneles se caracterizan por las
siguientes condiciones estandar de
funcionamiento (CEM):
- Irradiacién1.000 W/m?2.

- Distribucién espectral: AM 1,5.

- Incidencia normal.

- Temperatura de trabajo de las cé-
lulas: 25 °C.

Por lo tanto, es necesario evaluar
la energia diaria que puede produ-
cir el panel. Para esto necesitamos
saber la cantidad de horas que son
aprovechables durante el dia, es
decir, durante cuantas horas diarias
(HPS) tendremos una radiacion de
1.000 W/m?. Las horas pico solares se
representan a modo estandar por la
curva diaria de irradiacién solar.

5. ORIENTACION E INCLINACION
DEL SISTEMA DE GENERACION
(PANELES SOLARES)

En el hemisferio sur, los captado-
res siempre deben estar orientados
hacia el norte, independientemente
de la aplicacion de que se trate, y vi-
ceversa para los ubicados en el he-
misferio norte. Hay que tratar que la
radiacionsolarincida perpendicular-
mente sobre la superficie de los mo-
dulos, paralograrenlainstalaciénun
acimutlomascercanoa0°posible, es
decir, con orientacion norte.

5.1. PANEL UBICADO

EN EL HEMISFERIO NORTE

Generalmente, las instalaciones
tienen una orientacién e inclinacion
fijas, pero existen algunas dotadas
de dispositivos seguidores solares
que permiten que la superficie de los
paneles mantenga la mayor perpen-
dicularidad posible a la radiacion. De
estamanera, lograran la mayor canti-
dad de energia eléctrica posible a lo
largo del afio.

La inclinacion de las instalaciones
depende del uso previsto, por lo que
pueden darse las siguientes posibi-
lidades:

- Uso universal: 20° menos que
los grados de latitud, principal-
mente en los meses de invier-
no para albergues de montafa.
Inclinacién = Latitud -20.

- Uso anual: 10° menos que la lati-
tud, para electrificacion de vivien-
das, bombas de agua, repetidoras
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de televisién y conexion de redes.
Inclinacion = Latitud -10.

- Uso estival: 20° mayor que la altitud
dellugar, principalmente en prima-
vera y verano. Inclinacién = Lati-
tud +20.

6. DIMENSIONAMIENTO DE LA
POTENCIA DEL SISTEMA DE
GENERACION

Una vez calculado el consumo'y de-
terminado el suministro de energia
solar, debemos calcular la potencia
del campo de paneles a instalar.
Este calculo se hard mes a mes y se
considerara el valor para el mes mas
desfavorable, es decir para el que el
cociente entre la energia solar dispo-
nible y la necesidad energética del
sitio sea la menor.

Una vez determinados el periodo
critico del afho (el minimo), la inclina-
cién éptima, las horas pico solares y
la energia de consumo, se procede
al dimensionamiento del generador.
Se comienza por la potencia maxima
que puede entregar el campo foto-
voltaico en condiciones estandar de
medida (CEM) y se deben considerar
las pérdidas del panel elegido.

7. DIMENSIONAMIENTO

DEL SISTEMA DE ACUMULACION

La capacidad de la bateria estara
determinada por la autonomia que
debemos obtener mientras que la
capacidad util del campo de bate-
rias debe asegurar las necesidades
diarias de consumo, a las que por
seguridad les agregamos un 10 %.
Es necesario poner un limite en el
tamano dela capacidad de la bateria
para evitar corrientes de carga que
resulten excesivamente bajas parael
tipo de baterias escogido.

8. DIMENSIONAMIENTO

DEL SISTEMA REGULADOR

Para continuar, se debe elegir un
regulador del mercado que asegure
basicamentelassiguientesfunciones:

- Proteger la bateria de sobrecargas
y de descargas excesivas.

- Disponer de un sistema de alarma
de bateria baja y que se conecte
automaticamente cuando suba
nuevamente la carga.

- Reconexién automatica o manual.
El tipo de regulador estara deter-

minado por la potencia maxima del

campo de médulos, de manera que

a una potencia maxima de 120 W a

12 V correspondera un regulador de

10 A. Intensidad maxima del regula-

dor > Intensidad méxima de campo

de modulos.

< 80

9. DIMENSIONAMIENTO

DEL SISTEMA INVERSOR

Elinversor se debe elegiren funcién
de:

- Latension nominal de entrada, que
puede ser 12V, 24V, etc.

- Elrango de tension de entrada, que
admita fluctuaciones del 10 % mi-
nimas y 20 % sin ser reflejadas en
la salida.

- La potencia nominal, que se debe
ajustar al numero de equipos eléc-
tricos a los que estara conectado.

- La potencia pico, que deberd sopor-
tar el 200 % de sobrecarga durante
un minuto.

La eficiencia es la relacion de la po-
tencia que entrega y la que absorbe
en funcién de su carga.

10. DIMENSIONAMIENTO

DEL CABLEADO

Deben evitarse los cableados exce-
sivamente largos para producir las
minimas pérdidas debido a la resis-
tencia de los conductores de cobre,
por lo que el regulador, las baterias
y el inversor deben instalarse lo mas
cerca posible.

TENSION

CIRCUITO NOMINAL DE

CIRCUITO

Lasseccionesminimasdeloscables
deben ser:

+ 2,5 mm? del generador fotovol-
taico al regulador de carga.

- 4 mm? del regulador de carga a las
baterias.

La seccion de los cables calculada
debe ser tal que las maximas caidas
de tensién, en comparacion con la
tension a la que se esta trabajando,
estén por debajo de los limites ex-
presados en la tabla de esta pagina.

Normalmente, las pérdidas de los
conmutadores, fusibles y diodos son
muy pequenasy no es necesario con-
siderarlas.

Hasta aqui, los pasos bdasicos del
dimensionamiento de un sistema
auténomo que puede usarse en dis-
tintostiposdeaplicaciones.Sonaptos
parasistemasdeseguridad(enlocales
para independizarse de los cortes de
energia) asi como también en siste-
mas de bombeo, iluminacidn en se-
guridad vial, repetidores de telefonia,
estaciones meteoroldgicas, riego de
campos, apicultura y pesca, cercas
eléctricas,granjasdeavesygallineros,
entre otras aplicaciones. |

12
Panel-regulador 24
48
12
Regulador-bateria 24
48
12
Bateria-inversor 24
48

lluminacion X

Equipos X

MAG. ING. MIGUEL ANGEL EUCLIDES

CAIDA DE CAIDA DE
TENSION TENSION
ADMISIBLE (%) | ADMISIBLE (V)
5 06
8 1,92
10 4,8
05 0,06
0,5 0,12
15 072
05 0,06
1 0,24
2 096
3 3x/100
5 5x/100

Asesor y representante técnico de empresas - Disenos, cdlculos y capacitacion de sis-
temas de energias renovables (fotovoltaicos, edlicos y térmicos)

Graduado en 1977 con el titulo de Ingeniero en Electrénica en la UTN, posee
una Maestria en Energias Renovables y Eficiencia Energética y un Posgrado en
Opto-electrénica (Sistemas Laser, Optica Fisicay Fisica Cuantica), con una especiali-
zacion en Sistemas de Onda Portadora sobre Lineas de Extra Alta Tension (500KV).

Da cursosen el COPITEC, en CETIA (Centro de Ensefianza de Tecnologia e Informa-
tica Argentino) y fue profesor de la UADE, capacitador del Ejército de Ecuador en
“Comunicaciones por Lineas Eléctricas” y de la AFIP sobre Sistemas de transmision
Inaldmbirica. ex representante de Agua y Energia Eléctrica S.E., como Miembro del
Comité Telecontrol, Teleprotecciény Telecomunicaciones (1985 — 1990) del Comité

Electrotécnico Internacional.

Contacto: migueangeleuclides@gmail.com // +54 9 11 6795-1025
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Control y automatismo de

paneles de alarma a distancia

GARNET TECHNOLOGY
+54 11 4246-6869
info@garnet.com.ar
www.garnet.com.ar

G arnet Control es la aplicacion
por excelencia para controlar
todalafamilia de paneles de alarmas
Garnet.Seconectaalinstanteytrans-
forma un dispositivo Android, iOS o
PC en una terminal del sistema de
seguridad.Unavezinstalado el equi-
po, es posible registrar la app Garnet
Control y asi comenzar a disfrutar de
los beneficios que brindara el panel
de alarma a través de una interfaz
intuitiva y amigable.

La automatizacién del hogar, a tra-
vés de salidas programables inaldm-
bricas, posibilita que el instalador
pueda, en tan solo minutos, ofrecer
nuevas funciones combinadas con
la seguridad del panel de alarma.
Actualmente, los clientes tienen la
posibilidad de vivir una experiencia
de usuario distinta y mas amigable
gracias a la app Garnet Control de
Garnet Technology.

El médulo inaldmbrico PGM-W per-
mite, sin necesidad de interconexion
de cables, comandar luces, motores,
riego automatico y muchos otros
dispositivos que utilizan alimenta-
cién de 220 VAC, 110 VAC o 24 VDC.
Asimismo, las salidas programables
inaldmbricas pueden utilizarse para
comandar sirenas en forma remota
sin necesidad de cables.

UNA APLICACION

AL SERVICIO DEL USUARIO

La aplicacién Garnet Control per-
mite personalizar las distintas pan-
tallas de uso agregando nombres y
eligiendo iconos para los diferentes
sistemas, las zonas y los artefactos a
comandar, para asi identificarlos con
mayor facilidad.

FUNCIONES BASICAS

- Armados personalizados que per-
miten elegir las areas a proteger de
forma individual.

84 >

Control total délthogar

desde cualquier:lugar

% <0 GARNET})

+ Aviso ala estacion de monitoreo y/o
a otros usuarios del sistema ante si-
tuaciones de emergencia.

- Control de diferentes artefactos del
hogar de forma manual o progra-
mada.

- Disparo de sirena de forma inde-
pendiente paradisuadirunaposible
intrusion.

« Aviso de llegada. Genera panicos
automaticos si un usuario no llega
a tiempo.

PRIVACIDAD

+Registro histérico de las interaccio-
nes que hubo con el sistema de
alarma.

-Validaciényverificaciondelacuenta
para cada sistema de alarma.

- Generacién de comunidades con
accesos restringidos.

INTERFAZ INTUITIVA Y AMIGABLE

Con Garnet Control es posible sa-
ber lo que sucede en el sistema de
alarma en tiempo real a través de las

clasicas notificaciones de Android e

i0S, acompanadas de sonidos espe-

ciales que ayudaran a identificar los
eventos reportados sin siquiera ver
el teléfono.

- Cuando una alarma es notificada,
rdpidamente podremos observar
desde la misma aplicacion hasta 8
cdmaras conectadas via internet.

« Permite hasta 20 usuarios con fun-
ciones principales (por ejemplo,
activacién/desactivacion del panel

de alarma, encendido de salidas in-

teligentes y encendido de sirena) y

200 usuarios con funciones secun-

darias (como recepcién de eventos

y visualizacion de cdmaras).

Ademads, no es necesario tener la
aplicacion abierta para recibir even-
tos del sistema de alarma. Garnet
Control utiliza los minimos recursos
necesarios para cada una de las inte-
raccionesy la operacién del sistema,
lo cual genera un ahorro de energia
y datos moviles.

SEGURIDAD

LascomunicacionesdeGarnetCon-
trol estan respaldadas por los mas
modernos y confiables estandares
de seguridad informdtica, que invo-
lucran una infraestructura de clave
publica y criptografia de ultima ge-
neracion.

Con la nueva aplicacién disefada
bajo el concepto multiplataforma,
Garnet Control se convierte en una
pieza fundamental en el uso de un
sistema de alarma en combinacién
con el control de automatismos por
horarios y dias de la semana.

Controleslaapp de Garnet Techno-
logy enfocada en el usuario final con
la posibilidad de controlar el panel,
recibir eventos, visualizar cdmaras
entiempo real y automatizar salidas.
Esto permite, por ejemplo, contro-
lar la activacion de luces de forma
manual o programada por dias de
la semanay horarios. |
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Alarma vecinal inteligente REVO400T

Hexacom disefa y fabrica sistemas
de seguridad con tecnologias GSM,
GPRS y 3G aplicadas a sistemas de
alarmas. Entre ellas, la alarma vecinal
AVREVO400T, un sistema de preven-
cién de delitos inteligente, completo
y eficaz con el cual el usuario puede
proteger a su familia, su auto y su ho-
gar. Alarmas HEXACOM ofrece stock
permanente y disponibilidad inme-
diata de su nueva alarma vecinal, que
cuenta con funciones sorprendentes
y mejoras en la placa. Entre ellas:

- Proteccién por inversién de polari-
dad de bateria.

- Controla luces con tecnologia de es-
tado sélido Zero Crossing Detection.
-Selectorde configuracion Dip Switch.

Entre sus nuevas funciones, se in-
cluyen:

- Mensaje hablado de evacuacion.

-Mensaje habladodisuasivo “LLAMA-
DO AL 911" especial.

+ Multifuncién control maestro con-
teo secuencial y en decenas numé-
ricas.

- Funcionamiento de 4 canales /
4 funciones con el control MAGIC 4.

&+ Tienda de seguridad

cionamiento, es decir, las opciones

disponibles paraconfigurarlaalarma.
EIREVO400T es uno de los sistemas

mas completos para la seguridad ve-

cinal de cuadras, corredoresy barrios

organizados, que ofrece a los usua-

rios las siguientes posibilidades:

- Alerta de sonido policial.

- Alerta hablada de emergencia mé-
dica.

« Aviso hablado de alerta de fuego.

- Disparo de advertencia.

« Encendido de luces.

- Transmision de alarmas.

CARACTERISTICAS PRINCIPALES

- Gabinete estanco apto para exterior
IP65.

- Alcance de transmisién de la seAal
de control o alarma de 80+/ 180+ m
a campo abierto.

- Graba hasta 24 usuarios ID.

- Grabacién inalambrica de nuevos
controles de forma secuencial y por
seleccién de ID del control.

« Activaciéon/desactivacion de luces y
sirenas.

- Transmisor y receptor de largo al-
cance.

El MAGIC 4 es un control de largo
alcance con cuatro botones inde-
pendientes, que permite activar la
alarma de acuerdo al modo de fun-

HEXACOM

+54 11 4572-1219
ventas@hexaweb.com.ar
www.hexaweb.com.ar

- Retransmisor incorporado para cu-
brir grandes distancias, y repetido-

-
HEn__con
ras y enlaces entre alarmas. |

Panel Runner 8/64 de Crow

STARX SECURITY
+54 11 2150-8700
ventas@atarx.com.ar
www.starx.com.ar

Comorepresentantesexclusivosde
Crow en Argentina, Starx Security
presenté en 2020 la ultima versidon
del panel Runner 8/64 de Crow, pro-
ducto que se encuentra en el catalo-
go del instalador.

El Runner 8/64 es un panel impres-
cindible para los sistemas de seguri-
dad de industrias y depositos. Esta
nueva version, que el distribuidor
presentd con un webinar gratuito en
diciembre 2020, esta especialmente
disefiada para administrar sistemas
de seguridad de grandes espacios,
como oficinas, industrias o depdsi-
tos, y posee control de accesos para
hasta 2.000 usuarios.

La diferencia de esta version del
Runner es que sus propiedades lo
hacen perfecto para integrar y ad-
ministrar la seguridad de grandes
superficies. ;C6mo? Con prestacio-
nes y capacidades incomparables:

- 16 zonas, expandibles hasta 64.

+ 2.000 usuarios.

- 2.000 eventos.

- 64 entradas.

- Cuatro salidas expandibles a 32
para sirenas o domética.

« TCP/IP incorporado.

A su vez, el sistema de control de
accesos es compatible con lectoras
de proximidad Wiegand e HID, lo
cual le permite conectarse con las
lectoras mas difundidas en el mer-
cado. Ademads, posee conexidn de
TCP/IP incorporada en el panel ori-
ginal paraconfigurarvialP (direccién
web) y tienen la posibilidad de inte-
grar modulos de GSM/GPRS.

EIRunner8/64 esfacil de programar
desde un teclado o desde el navega-
dor web integrado vy, al igual que el
resto de esta familia de paneles de
Crow, es de origen israeli y cuenta
con la tecnologia de vanguardia ala
que el fabricante nos tiene acostum-
brados. m
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HACEMOS ELECTRONICA

ALARMA VECINAL

REVO400T

INTELIGENTE HABLADA

Alarmas conectadas para formar un
corredor seguro en tu zona.

| s
FUNCIONES ESPECIALES
Funcion hablada de

Ante un evento sospechoso o de riesgo en tu zona, podes
llamado al 911.

activar las siguientes alertas.

Funcion sistema
de evacuacion.

Alerta de sonido Alerta hablada de Aviso hablado de
policial. emergencia médica. alerta de fuego.
{,/f “:*‘\\ @

' &
&
Alerta hablada de

b
N

|
- A -\
\ & /
\\w« robo a domicilio.
Disparo de Encendido Transmision
advertencia. de luces. entre alarmas.

Aviso hablado de
robo a Vehiculo.

% MAGIC 4

EL CONTROL DE MAYOR
. ALCANCE DEL MERCADO
4 Funciones
Tapa protectora
Ultra-Resistente al alto impacto

VER VIDEO

www.hexacom.ar
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Placa para alarmas comunitarias All in one

QAlarcom

Alarma domiciliaria Positron HM264RF

< 88 >

ALARCOM

+54 11 4613-3394
info@alarcom.com.ar
www.alarcom.com.ar

KIT EXPERTO

+54 341 528-6300
info@kitexperto.com
www.kitexperto.com

Alarcom disefa y fabrica placas
de alarmas comunitarias y, para dar
respuestas a las necesidades de sus
clientes, sus productos ofrecen uno
de los mejores rangos de alcance del
mercado e inmunidad al ruido. Esto
es debido a su modulacion en FSK,
que los diferencia ampliamente de
los controles comunes de alarmas y
portones.

Todas las placas del fabricante po-
seen manejo de luces, sirenas, LEDs
disuasivos, cargadores de bateria,
transformadores, borneras enchu-
fables y antena. La empresa ofrece
distintos modelos, segun la aplica-
cién en la que seran utilizadas:

- Alarmas comunitarias basicas con
luces y sirenas para la via publica.

- Alarmas comunitarias con funcio-
nes basicas, con reconocimiento
de evento y usuarios por medio de
bocinas que reproducen voz fuerte
y clara, para la via publica.

- Alarmas comunitarias que, ademas
de laidentificacién por voz en la via
publica, envian mensajes de texto
(SMS) a los vecinos para informar el
evento eidentificar quién lo disparé.

- Alarmas comunitarias para muni-

La nueva central de Positron es un
sistema de alarma para monitoreo
y automonitoreo de hasta 64 zonas,
con receptor RF incorporadoy comu-
nicador telefénico.

PRINCIPALES CARACTERISTICAS

- Cuatro zonas simples por placa que
pueden ser duplicadas a 8 zonas.

- Una zona cableada por teclado
HT101 LCD.

- Soporta hasta 4 teclados.

+ 48 zonas inaldmbricas.

+ 64 usuarios + 60 usuarios por con-
trasefnas temporales.

- Cuatro particiones.

- Buffer de 256 eventos.

- Tres salidas PGM programables por
negativo.

- Discador telefénico DTMF: 2 nime-
ros para reporte a central de moni-
toreo(y 1 paraconfiguraciénremota
del sistema) + 5 nimeros de reporte
a usuarios.

- Protocolos Contact ID, Contact ID
programable y Ademco Express
(solo por linea telefénica).

cipios (ubicadas en la via publica)

que reportan via GPRS a un centro

de monitoreo, lo cual les permite a

los operadores visualizar los datos

del usuario que disparé el evento y

ver su ubicacién en un mapa.

- Alarmas comunitarias para countries
0 barrios cerrados interconectados
entre si, para dar aviso a la garita de
seguridad.Lagaritapuederecibirlos
eventos y los usuarios en una PC o
en un identificador con display LCD.
Segun las aplicaciones, el cliente

puede preferir no instalar luces y/o

sirenas en los equipos. Por ejemplo,

en los countries, los equipos suelen
instalarse sin luces ni sirenas, para
que los eventos se envien desde
los controles de los vecinos o desde
sensores conectados a sus alarmas
domiciliarias, y finalmente reportar

a la garita de seguridad.

Alarcom también fabrica distintos
modelos de transmisores de eventos
comunitarios, como sensores o con-
troles remotos tipo llavero.

Su linea de sensores, por ejemplo,
puede detectar la apertura de una
puerta o ventana y enviar ese evento
ala alarma comunitaria. |

- Programacion por cable USB.
- Programacion remota via Ethernet
o GPRS.

MODULO HEG264

- Ethernet RJ 475 - GPRS / SMS.

- Doble SIM card.

+ GSM 2G.

- Envia y recibe SMS, reporta eventos
basicos y recibe comandos de acti-
vacion y desactivacion del sistema
y las PGMs.

- Reporta eventos a dos destinos IP
(central de monitoreo).

« Funcién DHCP.

FUNCIONES ESPECIALES

- Test de sefnal RF de los sensores.

« Prueba de baterias de los sensores
inaldmbricos.

- Activacion y desactivacion del siste-
ma de alarma por linea telefénica.

- Salida PGM por control remoto pro-
gramable por pulsode 1a8s (accio-
namiento de portén automatizado).

- Accionamiento de PGM por linea
telefénica. m
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Nueva linea de equipos de reconocimiento facial Uni-Ubi

— BIO CARD TECNOLOGIA
///Ti\ +54 11 4544-5898
info@biocard.com.ar
www.biocard.com.ar

Junto con la linea Uface de produc-
tos de reconocimiento facial de alta
performance, Uni-Ubi presenta sus
equipos serie Temp y serie H Temp.
Toda la tecnologia de inteligencia
artificial de identificacion desarro-
llada por Uni-Ubi se ve reforzada y
ampliada con la funcionalidad de
control de temperatura. Disponible
para ambientes interiores y exterio-
res (IP-65), y también para entornos
que presentan un amplio rango de
temperatura (0 °C - 50 °C).

Actualmente, la compaiia cuenta
con equipos cuya pantalla LCD va
desde las 4” hasta las 8” y cuenta con
reconocimiento facial en modo live
detection de hasta 1,5 m. Esta nueva
linea de dispositivos ofrece también
la comprobacién de uso de barbijo,
lecturade codigos QRylectoradetar-
jetas Mifare, conexion TCP IP + WiFi,
salidasparacontroldeaccesosysalida

Wiegand para conectar con paneles
controladores.

El softwarede administraciénesgra-
tuito, al igual que las SDK y APIs de
integracidn con sistemas de software
existentes, lo que los hace ideales
para desarrolladores e integradores.

Entre los principales equipos se en-
cuentra la serie de control de accesos
Uface 8T, que cuenta con reconoci-
miento de 99 % de efectividad, per-
mite acceso por credencial, conexion
WDRy WiFiy puede almacenar hasta
100.000 rostros.

CARACTERISTICAS

Todos los productos de Uni-Ubi
ofrecen al usuario:

- Algoritmo preciso.

- Inteligencia Artificial de alta perfor-
mance.

- Reconocimiento multiétnico.

- Deteccién en vivo. |

ZKTECO ARGENTINA
marketing.ar@zkteco.com.ar
www.zkteco.com.ar
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ZKTeco presenta su nueva solucion
de cerradura de puerta inaldmbrica
y ZKBioSecurity, pensada para la in-
dustria hotelera. La nueva cerradura
ZL.500 no requiere cableado niinter-
conexion, lo que reduce significati-
vamente la dificultad de instalacién
de la red de vigilancia para uso en
hoteles y oficinas. Ademas, la comu-
nicacién de datos es inaldmbrica, y
el control entre las cerraduras vy el
software se pueden completar me-
diante la conexion Zigbee. Permite,
ademads, laintegraciondel control de
accesos con el control de ascensores
y la notificacion de entrada y salida
de visitantes.

PRINCIPALES FUNCIONES

- Apertura sin contacto con teléfonos
iPhoney Android: ZKTeco utiliza tec-
nologias basadas en la nube para
que los visitantes pueden usar sus
propios dispositivos moviles para
abrir las puertas del hotel de forma
remota. Con una apertura simple
pero rapida, la experiencia del usua-
rio mejora significativamente. Una
vezcompletadoconéxitoelregistro,
los invitados recibirdn un SMS con
un enlace del proveedor de servi-
cios. Al hacer clic en el hipervinculo
y presionar el botén en la interfaz

de usuario de la app, los huéspedes
pueden acceder a las habitaciones
especificas del hotel.

Apertura con tarjeta Mifare y acce-
so con una sola tarjeta: la cerradura
admite tarjetas inteligentes sin con-
tacto IC S50 / S70. Al escanear una
tarjeta verificada por el lector de la
cerradura, la puerta se puede abrir.
Ademads, esta solucion garantiza el
control del ascensor, el acceso a la
habitacion, al estacionamiento, al
gimnasio y al area de entreteni-
miento con una sola tarjeta.

El panel de control puede adminis-
trar hasta diez ZL500: un panel de
control inaldmbrico admite hasta
10 cerraduras, y dos paneles con-
trolan20.Conconexiénilimitadade
paneles, es adecuado para hoteles
de lujoy residencias de huéspedes.
API abierta para la integracion de
software de terceros: admite la
plataforma de intercambio de API
abierta entre industrias para la in-
terconexion entre ZKBioSecurity y
otras aplicaciones de terceros. Esto
permite que el software de gestién
existente de los clientes y la comu-
nicacion de datos ZKBioSecurity se
integren y compartan mutuamen-
te la informacion de los huéspedes
para promover el negocio. |
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;Para qué instalamos camaras?

Su utilidad en locales y oficinas

Las cdmatras de vigilancia son uno de los elementos de seguridad que ofrecen proteccién y confort

sin importar el tamano del negocio o local. Pero ;son necesarias? A continuacion, un panorama de

cudles son las ventajas de tener un sistema instalado.

Gustavo Cillis

Director de Nexcam
Seguridad Electénica
+549112260-6114
gustavo@nexcam.com.ar

U na de las primeras preguntas
que un cliente podria hacer-
nos es si son realmente necesarios
los sistemas de videovigilanciay cual
seria suaporte al funcionamiento de
sunegocio o empresa. Para despejar
esas dudas, enumeraremos seis mo-
tivos para instalar camaras:

1. Para tener el control: por mucho
que uno pretenda, resulta material-
mente imposible para cualquier pro-
pietarioestarpresenteensunegocio
entodomomento.Entonces,instalar
camarasdeseguridad permite moni-
torear lo que alli ocurre desde cual-
quier lugar.

2.Porelefectodisuasorio:nocaben
dudas de que contar con un sistema
de camaras en el negocio funciona
de forma disuasoria ante posibles
ladrones.

3. Para tener proteccién y vigilan-
cia: una cdmara da control de lo que
pasa en el interior de un negocio.
Pero como no siempre se puede
estar atento, un sistema de camaras
conectado a una central de monito-
reo 24 horas puede dar seguridad
completa.

4, Para la tranquilidad de los em-
pleados: un negocio abierto al pu-
blico estd sujeto a cualquier even-
tualidad de diferentes rangos de
gravedad. De esta forma, se podra
otorgar un plus de tranquilidad a los
empleados, que saben que un ope-
rador estd vigilando el lugar.

5. Para la tranquilidad de los clien-
tes:al igual que el punto anterior, los
clientes pueden sentirse tranquilos
teniendo en cuenta que, ante cual-
quier fallo, problema o situacién im-
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prevista, se podra alertar al instante
al personal de vigilancia.

6. Como sistema probatorio: cuan-
do se trata de demostrar un robo,
es importante tener evidencias de
los hechos. Es de vital importancia
aportar documentos graficos del
momento del hurto, la agresion u
otra incidencia que pudiera ocurrir.

Ya establecidos los motivos por los
que instalamos las cdmaras de segu-
ridad, y de acuerdo en que todos los
puntos son favorablestanto parano-
sotros como para los clientes, vamos
a evaluar cémo aprovechar al maxi-
mo la proteccién que nos brindan.

CAMARAS ENCENDIDAS 24 HORAS,

SIONO?

{Sirve tenerlas cdmaras encendidas
las 24 horas aunque no las estemos
mirando siempre? La respuesta es
si. Una de las funciones mas impor-
tantes y conocidas de las camaras es
grabar, pero siestamos viendolo que
pasd no estamos atentos al presente.
Para remediar esto, existe una nueva
tecnologiaque empiezaasermas co-
nocidayllevaelnombredeinteligen-
cia en el video, inteligencia artificial
en el video o analiticas de video. La
base de esta nueva tecnologia es la
interpretacion de la imagen, lo que
ayuda a definir, por ejemplo, silo que
esta visualizando la cdmara es una
persona, un vehiculo o un animal,
entre otras cosas.

Comparada con la deteccién de
movimiento tradicional, en la que
hastauncambiodeluzesinterpreta-
do como un movimiento, esta nueva
tecnologia es mucho mas precisa al
identificar lo que se esta visualizan-
do. Debido a esa precision se pue-
den configurar acciones de lo que
gqueremos que nos informe nuestro
sistema, lo cual emula a un operador
virtual que trabaja para nosotros las
24 horas.

Conjuntamente con las notificacio-
nes push de las aplicaciones méviles
delossistemas, tendriamos el control
en vivo sin mirar las cdmaras ya que,
segun las analiticas que configure-
mos, la aplicacién del sistema nos
alertara a nuestro celular en el mis-
mo momento en que suceda cada
evento. Las analiticas mas sencillas
de configurar serian las siguientes:
-Detecciéninteligente de personasy

vehiculos (se eliminan las falsas de-

tecciones de movimientoya seapor
cambiosdeluz,insectos, hojas, etc.).

- Perimetro o linea de cruce (se po-
dran dibujar lineas digitales en la
imagen que definan un perimetro
donde estard o no permitido que
haya una persona o un vehiculo).

« Reconocimiento de rostro.

La configuraciéon, comparada con
los sistemas actuales, no es tan dife-
rente nitan complicada de aprender.
En Nexcam Academia desarrollamos
una capacitacién propia en la que
realizamos este tipo de configura-
ciones y obtuvimos buenas devolu-
cionesdelosalumnossobreelapren-
dizaje, tanto presencial como online.

Es necesario mejorar la comunica-
cion para que el sector profesional
incorpore estatecnologiay empiece
a ofrecérsela a sus clientes. Para que
funcione de manera 6ptima, debe-
riamos utilizar cdmaras de buena
resoluciény equipos con tecnologia
IA, que tendran un incremento en el
costo a la hora de presupuestar una
instalacion, pero que ofrecen mu-
chos mas beneficios que un sistema
tradicional. @
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;Qué relacion existe entre

la desilusion y los negocios?

La centralidad de la persona

Los sentimientos de las personas cumplen un rol fundamental en su desarrollo profesional. El dmbito

de los negocios tampoco es ajeno a la relacién entre las personas, que podrdn sentirse conformes con

su desarrollo o decepcionadas ante su conclusién.

Lic. Augusto Diego Berard
a.berard@pampamarketing.com

E n esta lectura invito a reflexio-
nar y pensar detenidamente
sobre las actitudes a tomar frente a
las desilusiones en los negocios. Du-
rante la vida construimos relaciones
humanas y de negocios o laborales.
Basados en las vivencias, la perso-
nalidad y los sentimientos afines, lo-
gramos amistades y conocer gente,
perotambiénformamosvinculosex-
clusivamente comerciales. En todos
los casos, latrayectoria, lasactitudes,
el comportamientoy los valores son
losquedeterminaranelcaminohacia
la felicidad y la realizacion personal.

La familia, cercana y extendida,
es un pilar fundamental, una base
sobre la que podemos desarrollar el
camino de los negocios y el trabajo.
La desilusién, en tanto, es un senti-
miento que provoca dolor y esta re-
lacionado con la ruptura de la con-
fianzaydelasexpectativasformadas
alrededor de una o varias personas.
También se relaciona con la sensa-
cién de haber sido traicionado.

Los negocios se basanenrelaciones
humanasy en ellas intervienen el di-
nero y los sentimientos. Las relacio-
nes de confianza son fundamentales
tantoparavivircomo paradesarrollar
relaciones de negocios. Esimportan-
te separar, ya que los negocios y la
amistad no siempre van de la mano.
Enambos casos ponemos sentimien-
tos, energia y amor. Cuando se pro-
duce unarupturadela confianza, de-
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bemos separary pensar: jes negocio
o amistad?

Los conflictos relacionados con los
negocios, que producen desilusion,
se resuelven por medio de terce-
ros (abogados, mediacion, justicia).
Una vez producido el conflicto, lo
mas sano es pedir ayuda a los pro-
fesionales especializados y dedicar
nuestraenergiaaunnuevo proyecto.
Hay que capitalizar la experiencia, el
aprendizajey las relaciones elabora-
dasduranteel proyectoqueterminé.
Dedicar energia a los lamentos, las
quejas y las angustias no tiene nin-
gun sentido. Durante la vida es fun-
damental recuperarse rapidamente
de las desilusiones surgidas de los
negociosparaavanzar.”Siempreque
secierraunapuerta, seabreunaven-
tana” dice el dicho.

Lapersonalidaddehoyseconstruyé
con la suma de las experiencias posi-
tivasynegativasdelayer.Porlotanto,
debemos reflexionar, perdonary ca-
pitalizarlas para continuar avanzan-
do.Todos tenemos miserias. Esta ver-
dad, tan obvia y muchas veces poco
reconocida, también es parte de los
negocios.

Generalmente, el trabajador, ejecu-
tivo o empresario invierte su tiempo
y esfuerzo para lograr un beneficio
monetario, producto del trabajo o
la inversion realizada. Y en toda in-
version hay riesgos. La experiencia,
fruto de los afos vividos, ayuda a
predecircomportamientosyresulta-
dosfuturos.Amedidaque crecemos,
basados en la experiencia, tomamos
decisiones mas acertadas. De todos
modos, siempre existe el riesgo de
equivocar el camino o de confiar en
algooalguienqueterminaraportrai-
cionarnos. “El que hace, se equivoca”

y, por lo tanto, confiar en el otro e
invertir esfuerzos para lograr un be-
neficio es el camino a recorrer.

Los beneficios que brindan las ven-
tas y los negocios son personales y
monetarios. La satisfaccion personal
de lograr el éxito de un producto o
una marca, la satisfaccion de crear
trabajo paratodaunacadenacomer-
cial que se beneficia con la gestion
embellecen el espiritu y la vida. La
compensacién del dinero es muy
importante, pero solo si esta rela-
cionada con lo anterior.

El dinero por si mismo enferma,
empobrece al hombre; mas adn si
no tiene una finalidad de bienestar
propio y externo. Acumular dinero
nos aleja del préjimo y nos sumerge
enlasoledady la pobreza mas triste.

Todolo queiniciamos en algin mo-
mento terminara. Nosotros también
pasaremos. El tiempo es limitado y
debemos invertirlo en acciones que
nos brinden satisfaccion y bienestar.

Poder elegir es un privilegio. Si
podemos elegir, somos mas libres.
Lamentablemente, el contexto hace
que solo unos pocos puedan dedicar
tiempo a trabajos que eligen. Cons-
truir relaciones humanas basadas en
la sinceridad, la confianza y la trans-
parencia, estudiar y dedicar tiempo
a incorporar nuevos conocimientos
constituyen el camino indicado para
la realizacion plena.

A continuacion, detallamosalgunas
medidas a tomar antes de iniciar un
negocioque puedenacotarlaposibi-
lidad de tener una desilusion:

- Documentar por escrito: las pala-
bras, pueden ser pasajeras y “se
las lleva el viento”, segun marca el
refran. Para tranquilidad de todos,
dejarporescritolas reglasdel juego
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puede resolver futuros conflictos

facilmente.
- Investigar antecedentes: entender
con quién voy a hacer negocios, su
pasado y presente, es importante.
Esprobablequeloscomportamien-
tos del pasado se repitan a futuro.
Si elijo hacer negocios con deter-
minada empresa o persona, puedo
inferir un comportamiento futuro
facilmente desde el principio. Por
lotanto, ladesilusidonvaasermenor
cuando se produzca el conflicto.
Conocer la trayectoria: el paso del
tiempo y las actividades del pasa-
do conforman la trayectoria. Es cla-
ve observar comportamientos para
pronosticar acciones futuras.
Observar el entorno: es importante
el entorno de trabajo: la cara de los
empleados, sucomportamiento.En
un entorno enfermo y viciado, los
silencios, las miradas y las posturas
indicanlaculturadelaempresayde
los lideres de la organizacién.
Observar la relacién con los pares:
como se comportan entre si los so-
cios, cOmo se comunican, cual es el
lenguaje corporal. Hay comporta-
mientos sutiles, que son importan-
tes y que debemos descubrir.

« Observar la relacién con la familia:
conquiénvive,dénde,comosecom-
pone el nucleo familiar. Es ndmade
o sedentario. Co6mo usa su tiempo
libre en relaciéon con la familia.

MEDIDAS POST DESILUSION

- Separar el marco emocional, afec-
tivo y humano, del marco relacio-
nado con el dinero: lo relacionado
con dinero, se resuelve con dinero.
Para ello, existen especialistas que
se ocupan de cobrary de resarcir el
dano producto de una desilusion o
falta en el acuerdo.

- Perdonar rapidamente: entender
las propias miserias ayuda a enten-
derlasdel préjimo.Todos podemos
equivocarelcamino.Perdonarrapi-
damente y dedicar el tiempo a vol-
ver a desarrollar nuevas relaciones.

«Comunicaraamigosy familiareslos
detalles de la situacion: los amigos
cercanos y familiares deben cono-

Sumate a la comunidad virtual
mas importante dedicada a
los Sistemas de Seguridad

cer lo sucedido, y comunicarlo nos

ayuda a pensar positivamente y

sentir el respaldo de las personas

gue nos quieren y conocen.

- Comunicar a los clientes actuales y
potenciales laruptura delarelacion
y los motivos.

Los clientes son los que oportuna-
mente nos brindaron la posibilidad y
la confianza. Ellos son nuestros alia-
dos y les debemos agradecimiento
sinceroy por siempre. El cliente sabe
y conoce quiénes somos. Los clientes
muestran agradecimiento y solidari-
dad frente a situaciones injustas que
provocan desilusion.

En conclusién, avanzar, avanzar y
avanzar. Siempre avanzar. Las puer-
tas se abren para aquel que las gol-
pea. El camino se hace andando. El
miedo a volver a sufrir una desilusion
siempre esta presente. Hay que con-
fiar, siempre confiar. El serhumano es
bueno por naturaleza. |
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SISTEMAS DE CONTROL DE ACCESO
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DCM Solution, principal fabricante de equipamiento para sistemas de
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distribuidores e integradores a mejorar las soluciones de seguridad y hacer
crecer su negocio.
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Sistemas de gestion de video
pensados para adaptarse

Los sistemas de gestion de video o VMS, segun sus siglas en inglés, evolucionaron a la par
de la inteligencia de las cdmaras y son, hoy, capaces de gestionar un gran
volumen de informacién de multiples dispositivos.

Los sistemas de gestion de video (o
VMS, Video Management Systems) tienen
una gran reputacion gracias a su adapta-
bilidad a diferentes entornos, al gran
nivel de escalabilidad que poseen, a la
integracién con diferentes marcas y mo-
delos de camaras y sistemas analiticos
de video, tanto propios como los desa-
rrollados por terceros, y también a la in-
teraccion que generan al conectarse con
dispositivos que pueden comunicar a
través del protocolo TCP/IP.

Los VMS ya no son solamente un sis-
tema que graba camaras: su principal ob-
jetivo es lograr entornos inteligentes, en
los que cada imagen obtenida desde una
cadmara se convierta en informacién re-
levante y que cada dispositivo asociado
provea informacién en tiempo real. Tam-
bién cabe destacar que estos sistemas
cuentan con actualizaciones constantes,
que hacen que siempre puedan inte-
grarse con los Ultimos dispositivos que
salen al mercado, como asi también con
nuevas herramientas y tecnologias dis-
ponibles.

UNA SOLUCION

A LA MEDIDA DE CADA NECESIDAD

Ya sea que necesitemos monitorear
una ciudad, un corredor vial, un parque,
una urbanizacién privada, un complejo
industrial, una empresa o un comercio,
estos sistemas proponen distintos tipos
de prestaciones y configuraciones que
se ajustaran a cada necesidad. Ademas,
estos sistemas nos permitiran seguir ex-
pandiéndonos en dispositivos y funcio-
nes si esto fuese necesario.

ESCALABILIDAD ILIMITADA

Sin dudas, estos sistemas pueden cre-
cer sin un limite definido. No importa la
cantidad de camaras y dispositivos que
sea necesario integrar ni a qué distancia
se encuentren. Tampoco estaremos limi-
tados en la cantidad de servidores, ni en
la cantidad de medios de almacenamiento
0 su ubicacién. Este tipo de sistemas per-
mite seguir incorporando hardware(servi-
dores, camaras u otros dispositivos) y
vincularlos para que funcionen en con-
junto, como si fueran una Gnica unidad
de proceso.

¢NECESITA UN CENTRO DE MONITOREO

INTELIGENTE?

ELl monitoreo y el control de todo este
universo compuesto por camaras, servi-
dores, dispositivos inteligentes, analiti-

cas de video, dispositivos que generan
alarmas, etc,, se concentra en unasolain-
terfaz de software de facil administra-
cién y muy intuitiva para el usuario. Sin
dudas, entonces, el VMS es una solucién
ideal.

El principal objetivo de estos sistemas
es proveer una herramienta que monito-
rea, informay alerta en tiempo real sobre
todo lo que esté sucediendo en su en-
torno de control, para asi poder actuar en
consecuencia.

SOFTWARE

El software cliente de monitoreo es la
herramienta mas importante del VMS, ya
que es el encargado de conectar a los
usuarios con todo el universo de disposi-
tivos que gestiona el sistema. EL principal
objetivo de este software es permitir una




NUESTROS PRODUCTOS:

>

« Cables UTP Interiory Exterior Cat.5
» Cables UTP Auto Suspendido Cat.5
« Cables FTP Interior y Exterior Cat.5
» Cables FTP Auto Suspendido Cat.5

d‘%_:-:xi'.;._ C-ABL ES
TELEFONICOS

TRANSMISION
DE DATOS

« Multipares Plantel Interior
= Multipares Subterrdneos
« Multipares Auto Suspendidos

+ Cables de Instalacidn Interna
yAcometida

Asesoramiento Especializado

‘ Camara Argentina de Industrias [‘leﬂllwu
Rl s L Whcimacon, i A

de Segur uad [Ics:l rénica

~_/ PARASISTEMAS
‘0

« Cables Telefdnico Blanco

« Cables para Intercomunicadores

« Cables Coaxiales RG59u

« Cables UTPy FTP Interior y Exterior

Mas de 40 anos
brindando

calidad y excelencia
en nuestros cables

Especialistas en cables para
comunicaciones, transmision de

datos e mterconexlonado;
de Sistemas de Videovigilancia.

: ‘,,:7..3'::_.'. CABLES
DE SEGURIDAD *.-—" ESPECIALES

« Cables Blindados Par Compensados
« Desarrollos Especiales

« Cables para Sensores de Incendio

Varela 3525/41 » C.A.B.A. ® Argentina
Tel. (5411) 4919.0974 » Cel. 15 6786.4223
ventas@anicorcables.com.ar
www.anicorcables.com.ar

N
‘E,
()


www.anicorcables.com.ar
mailto:ventas@anicorcables.com.ar
www.anicorcables.com.ar
https://goo.gl/maps/WyV3GBZHzT4FcoYDA
tel:+541149190974
api.whatsapp.com/send?phone=5491167864223
www.anicorcables.com.ar/#!/categoria/1/pagina/0/
www.anicorcables.com.ar/#!/categoria/2/pagina/0/
www.anicorcables.com.ar/#!/categoria/4/pagina/0/
www.anicorcables.com.ar/#!/categoria/2/pagina/0/

SEA UN EXPERTO DE LA SEGURIDAD ELECTRONICA
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interaccién simple e intuitiva y ofrecer
una herramienta para el control del sis-
tema, la visualizacién de video, la genera-
cién de reportes, el envio y la recepcién
de alertas y eventos, al igual que conocer
el estado de los distintos dispositivos y
funciones de valor agregado que hacen
que el usuario pueda contar con una he-
rramienta de gestion completa.

CONTROL EN TIEMPO REAL

La inteligencia artificial embebida en un
cdmara, los postes de emergencia en la via
publica, las centrales de alarmas, las cen-
trales de incendios, los sistemas LPR, los
sistemas de control de transito, los siste-
mas de reconocimiento facial, los contro-
les de acceso, los controles de aforo, los
controles de aglomeramiento de perso-
nas, por nombrar algunos de los sistemas
mas populares, todos se pueden integrar
en un VMS. Asi, pueden trabajar en con-
junto y generar acciones para tener el
control de las distintas situaciones en
tiempo real.

¢COMO ELEGIR UN VMS?

A la hora de elegir el VMS que mejor se
adapte a un proyecto de seguridad, debe-
mos tener en cuenta todo lo que hemos
mencionado anteriormente y optar por el
que mejor se adecue a nuestras necesida-
des. En Big Dipper contamos con una am-
plia gama de productos que se adaptan a
todas las necesidades del mercado actual.
A continuacion, ofrecemos una resefia de
nuestros productos

@ digifort

DGF EXPLORER - DGF STANDARD -
DGF PROFESSIONAL - DGF ENTERPRISE

Digifort ofrece, dentro de sus productos,
diferentes soluciones que se adaptan a di-
ferentes necesidades y tamarios de insta-
lacién a través de una suite de productos
que va desde sistemas para 16 cdmaras y
escala hasta un ndmero ilimitado de peri-
féricos y con funciones de integracion.
Estas versiones son DGF Explorer, Stan-
dard, Professional y Entreprise.

!.ai_!!f.l-! mEE) o

Ademas, de manera opcional, incluye las
siguientes funcionalidades y analiticas de
video:

* Lectura de matriculas.

* Andlisis avanzado de video.
* Andlisis forense.

* Reconocimiento de rostros.
* Alarma y automatizacion.

* SDK'y API para integracion.

a/hua

TECHNOLOGY
DSS Express - DSS Pro -
DSS7016 - DSS4004-S2

DSS es la linea VMS de Dahua, que ofrece
diferentes opciones para el gerencia-
miento de video. Entre ellas:

* Soluciones de software en plataforma
servidor-cliente.

* Soluciones que incluyen hardware con
servidores preinstalados y listos para
usar.

Todos estos productos son escalables,
cuentan con diferentes médulos de 1A'y
también trabajan en conjunto con analisis
realizado por las camaras y las grabadoras.

Streamax<

CEIBAII

Streamax se especializa en soluciones
méviles de monitoreo y control enfocado
a vehiculos y ofrece una amplia gama de
productos que abarca los sectores de
transporte de carga, buses, trenes, subtes,

taxis, vehiculos de fuerzas de seguridad,

etc.

Para la gestiény control de toda su linea
de hardware se ofrece el Ceiba Il, un com-
pleto VMS gratuito. Dentro de sus carac-
teristicas, el VMS de Streamax también
puede recibir informacion en tiempo real
y generar alertas ante los siguientes even-
tos:

* Conduccion irregular: exceso de veloci-
dad, aceleracion, desaceleracion rapida,
giro brusco y otros actos que afectan la
seguridad de los pasajeros.

* Evento inusual: abrir la puerta mientras
conduce, si se agarra un pasajero en la
puerta trasera, empezar a conducir antes
de bajar los pasajeros, todo lo que facil-
mente pueda causar accidentes.

* Emergencias: comportamiento extremo
como explosion o fuego, que requiere
evidencia completa.

* Fallas del vehiculo: si el vehiculo se des-
compone durante la operacion, lo informa
inmediatamente para evitar accidentes.
Streamax, ademas, cuenta también con

funciones API para integracién con soft-

ware de terceros.

Leandro Neuss
Product Manager de Infraestructura
y Software - VMS en Big Dipper

Big Dipper

+54 11 4481-9475
ventas@bigdipper.com.ar
www.bigdipper.com.ar
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Baterias importadas para motos (acido y Gel)

Aplicables en motocicletas, grupos electrogenos, etc.

BATERIAS NACIONALES PARA ENERGIA SOLARY EOLICA
De 12 Volt 105 ah y 6 Volt 225 ah

Stock permanente en baterias importadas,
también tenemos en stock permanente

baterias de 12 volt 7 amp nacionales recicladas,
marca RISTTONE.
Se recomienda su uso sdlo en alarmas.

NP7-12)

Tecnologia de punta

ig;iSTTONE

BATERIAS PARA

* Alarmas, UPS, Luces de Emergencias, Boyeros eléctricos, Juguetes, etc.

* Cortadoras de Césped - Carros de Golf - Hidrolavadoras Barredoras - Tijeras Hidraulicas - HidroGriias
+ Motos: Importadas / Nacionales - JetSky - Cuatriciclos

- Automotores - Camiones - Grupos Electrégenos

TRABAJAMOS CON TARJETAS DE CREDITO

RISTOBAT

RISTOBAT S.R.L. Cangallo 3984 - (1872) Sarandi - Buenos Aires - Argentina

Tel: (54 11) 4246-1778 - Fax: (54 11) 4246-6447
info@bateriasristobatsrl.com.ar - ventas@bateriasristobatsrl.com.ar - www.bateriasristobatsrl.com.ar
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https://api.whatsapp.com/send?phone=541163972005
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CEMARA junto a CASEL

Proyecto de tecnologias
aplicadas a la seguridad

Las camaras mds representativas del sector trabajan en un
proyecto conjunto que busca lograr la uniformidad en la legislacion
sobre tecnologias aplicadas a la sequridad electronica.

Desde hace varios meses, la Camara
de Empresas de Monitoreo de Alarmas
de la Repiblica Argentina (CEMARA)
y su par de la seguridad electrénica
(CASEL) trabajan de manera conjunta
y coordinada en un proyecto de ley
marco de Seguridad Privada - Capitulo
Tecnologias Aplicadas a la Seguridad.
Durante la primera etapa, las cdmaras
lograron y dieron a conocer a sus so-
cios las conclusiones del trabajo, con
innumerables reuniones inicialmente
presenciales pero que, por las actua-
les circunstancias sanitarias, se lleva-
ron a cabo de manera virtual. Luego
de mucho trabajo en esta modalidad,
y motivados por el objetivo de generar
una propuesta para la actividad de la
seguridad, los integrantes de ambas
instituciones sefnalaron su “profundo
orgullo y reconocimiento por la labor
realizada entre los participantes”, y
decidieron “comunicar que hemos
logrado dar forma al primer proyecto
legislativo comiin de tecnologias apli-
cadas a la seguridad”.

“Esto marca un camino hacia un esce-
nario enriquecido de oportunidades,
didlogo, visién e interaccion, sobre
todo con aquellos responsables de
acciones legislativas y normativas que
directa o indirectamente influyen en
nuestro mercado de la seguridad elec-
trénica”, sefialaron los participantes.
El mapa del proyecto incluye nue-

ve titulos, con sus correspondientes
capitulos y articulos que reflejan, ade-
mas de las disposiciones generales y
autoridades de aplicacién, tematicas
relacionadas con los prestadores de
servicios de seguridad electrénica, sus
deberes y el registro (inico. Trata tam-
bién generalidades de los sistemas de
deteccion de intrusion, deteccion de
incendios, control de accesos, cercos
eléctricos, videovigilancia, monitoreo
remoto de sistemas fijos y méviles y
sistemas integrales. Incluye variables
estratégicas del negocio como los aran-
celes, las inversiones, los incentivos y
los regimenes sancionatorios.

Conformes con lo logrado, se dara paso
a la segunda etapa, en la que ambas

m Mosting

camaras compartirdn con sus propios
socios el proyecto para que mediante
interacciones, ideas e incluso dife-
rencias, se genere un aporte sobre el
trabajo que permita lograr el consen-
so real de aquellos que colaboren con
sus conocimientos y necesidades en
la actividad. Asi, los socios de ambas
camaras podran aportar su visién so-
bre el texto del proyecto hasta el dia
14 de mayo de 2021. Llegada dicha
fecha, ambas camaras realizaran en
conjunto una nueva revision del docu-
mento para llegar al proyecto definiti-
vo y luego comenzar con la siguiente
etapa, de exposicion publica, en bus-
ca de alcanzar la aceptacion de las
respectivas autoridades.
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CENTRO DE
MONITOREO
MAYORISTA

Nos especializamos exclusivamente en el

monitoreo mayoristas, no atendemaos clientes
finales.

La seguridad y la trasparencia en

el manejo de las cuentas de nuestros
dealers asociados es nuestra prioridad.

Ponemos a su alcance una completa gama
de soluciones, para que pueda brindar
mejores servicios a su cliente.

e 03364461592
e info@gruporsi.net

www.gruporsi.net

GRUPORSH

EMPRESAS DE VIGILANCIA

SOLUCIONES PARA

% VIDEO VERIFICACION DE ALARMAS

RASTREO SATELITAL

N
% VIDEO CONTROL
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ﬁ APPS DE SEGURIDAD FAMILIAR

SERVICIOS ESPECIALES PARA
BARRIOS, EDIFICIOS Y MUNICIPIOS

-

[b[&l) moNITOREO DE ALARMAS

Asociado a
Operatividad Full 24
ERMARA Operatividad Par-time
s Operatividad Respaldo

Empresa Habilitada Resolucion DI-2016-441-DGSPR (CABA) RESOL-2019-660-GDEBA-DPGSPMSGP Pcia de Bs As)
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IMPORTADORA Y DISTRIBUIDORA

CERCO ELECTRICO

LA FABRICA PRODUCTORA MAS GRANDE DE BRASIL LLEGO A ARGENTINA

| TENEMOS LA MAS AMPLIA VARIEDAD EN SEGURIDAD PERIMETRAL: |
CENTRALES, JABALINAS, VARILLAS, SENSORES, SIRENAS, AISLADORES Y MAS.

— ,;\\

1IN
/’\ R POWE Hasta 5 kilémetros perimetrales.

/7 / 10.000 V pulsativos.
= : | Salida para sirena.

ﬂl[“ —— | Alimentacién bivolt.

3 A T‘ 1 J Auxiliar de bateria de 12 Vc.
\ S PELIGRO = | Cargador de bateria incorporado.
" CERCA ELECTRICA Arme y desarme por control

:
% remoto Yy con aviso sonoro. _/

/" Hasta 15 kilémetros perimetrales.
12.000 V pulsativos.

Salida para sirena.

Alimentacién bivolt
Auxiliar de bateria de 12 Vec.

Cargador de bateria incorporado.

Arme y desarme por control remoto

\ Y con aviso sonoro.

CONTACTANOS 5352 8344 INFO@SEGTEC.COM.AR
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Moderna, Modular, Escalable.
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