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Jerarquizando Empresas, Productos y Servicios de Seguridad Electronica

“Solo quien esté

N ERERTIEGIE

y entienda realmente
las necesidades

del mercado,

estara preparado
paralo que viene”

Leonardo Piccioni,
Dir. Comercial Fiesa SRL
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SWITCH CCTV POE PROFESIONAL

Con innovador sistema de refrigeracion
gracias a su geometria de conveccién

« Sin partes mecanicas
» Sin contaminacion sonora
« Mayor confiabilidad

Disipacidn Conveccion

GARANTIA DE POR VIDA c@ GARANTIA

CYGNUS 2 www.cygnus.la
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LINEA ENTRY LEVEL

5$1004-60

100 | | 6owW
. Mbps | | POE
=

4 ports entry level

= 4x puertos PoE+ @100Mbps

= Hasta 60W total PoE

= Uplink: 2x Ethernet @100Mbps
» Modo CCTV hasta 250Mts

+ 1.25Gbps / 0.88Mpps

$1008-120

100
Mbps

8 ports entry level

« 8x puertos PoE+ @100Mbps
« Hasta 120W total PoE

« Uplink: 2x Ethernet @1Gbps
» Modo CCTV hasta 250Mts

« 5.6Gbps / 4.2Mpps

$1016-200

® 300W
T PoE
16 ports entry level

« 16x% puertos PoE+ @100Mbps

+ 300W total PoE c/ indicador consumo
« Uplink: 2x Ethernet @1Gbps +

1x fibra optica SFP

« Modo CCTV hasta 150Mts.

$1024-300

@:@ 420W
T PoE
24 ports entry level

« 24x puertos PoE+ @100Mbps

« 420W total PoE c/ indicador consumo
« Uplink: 2x Ethernet @1Gbps +

1x fibra optica SFP

* Modo CCTV hasta 150Mts.

+ 7.2 Gbps / 5.36Mpps

LINEA HIGH END

$2004-240

Ej 1000 ’oi‘ 240W

4 ports industrial PoE

= Alimentacion redundante

« Fanless: disipacion de calor
sin ventilador mecénico

+ 4x puertos Hi-PoE @1Gbps

= Hasta 240W total Hi-PoE

= Uplink: 2x Ethernet @1Gbps +
2x fibra 6ptica SFP

= 5.6Gbps / 4.2Mpps

$2024-420-FL

DE POR VIDA

$2008-150-V2

i 1000 “'\

8 ports industrial PoE

« Alimentacién redundante

« Fanless

« 8x puertos PoE+ Gigabit @1Gbps
« Hasta 150W total PoE

= Uplink: 4x fibra 6ptica SFP
(soporta fast-ring)

« Modo CCTV por consola

= Administrable L-2

= Salida a relay programable por
caida de enlace

= 24Gbps / 17.9Mpps

24 ports high end PoE

» 24x puertos PoE+ @1Gbps

* Hasta 420W total PoE

* Uplink: 4x puertos Fibra SFP @1Gbps
* Administrable L-2

* 56Gbps / 41.7Mpps

\J

info@cygnus.la

$2024-420

24 ports high end PoE

= 24x puertos PoE+ @1Gbps

+ Hasta 420W total PoE

= Uplink: 2x Ethernet @1Gbps +
2x fibra éptica SFP

+ Administrable L-2

+ 56Gbps / 41.66Mpps

58024-10G / S824-10G

+ 8.8 Gbps / 6.55Mpps

24 ports modular core switch PoE
= Fuente de alimentacién redundante

« 3 Slots p/ médulos $7024-8F/8T

« Uplink: 2x Ethernet @1Gbps +

2x fibra dptica SFP

= Transmision de datos de alta velocidad
+ Administrable -2

« 70Gbps / 42Mpps

24 ports high end PoE / Sin PoE

* 24x puertos @1Gbps

* Hasta 370W total PoE

* Uplink: 4x puertos Fibra SFP @10Gbps
* Administrable L-3

* 128Gbps / 96Mpps

GARANTIA DE POR VIDA

Cygnus Electronics
Tel: (011) 5278-0022 / 3221-8153
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Big Dipper ©)byrna
PROTECCION NO LETAL

23U S Lanzadora

La BYRNA SD es un dispositivo de seguridad personal compacto no letal alimentado
por gas que dispara proyectiles cinéticos o quimicos de calibre .68 rellenos de una
mezcla de polvos irritantes PEPPER, PAVA o CS (gas lacrimégeno). El mecanismo de
perforacion mecénica patentado permite que el cilindro de gas permanezca sin
danarse dentro del cafédn, listo para usarse.

Al apretar el disparador, sin el seguro activado, el mecanismo del disparador
simultadaneamente perfora el cilindro y lanza el proyectil. Este proyectil lleno de gas
pimienta estalla al impactar e incapacita a la amenaza.

Efectividad:
Autonomia:

Velocidad de disparo: 90 m/s (promedio)

20 mts
25 disparos por cartucho de CO2 de 8g

Capacidad del cargador: | 5 unidades

CAGL LSRR Kit completo

La BYRNA SD se vende como un kit “listo” que incluye una lanzadora BYRNA SD.
Incluye dos cargadores intercambiables, hechos de nylon de fibra de vidrio con
una capacidad de carga de 5 proyectiles cada uno. También incluye dos tubos
con 5 proyectiles KINETIC cada uno y un tubo con 5 proyectiles PEPPER.
Ademas, 2 cilindros de 8g de CO2 que completan el kit. Todo dentro de un
estuche transportador con cierre, listo para usar.

ESCALA DE USO DE LA FUERZA

NIVEL 5:

FUERZA
LETAL

I NIVEL 4:
NIVEL 3: METODOS

NO LETALES
I X NIVEL 2: TECNICAS DE
NIVEL 1: vozpe REDUCCION

PRESENCIA  ALTO MANUALES
POLICIAL

PROYECTILES

BYRNA MAX BYRNA PEPPER BYRNA KINETIC BYRNA ECO-KINETIC

Mezcla de Oleoresin Capsicum y PAVA y Polvo Oleoresin Capsicum De polimero duro. Moldeado por Bolas de polvo sin ingredientes
Polvo de Gas Lacrimégeno (OC y CS) (OC) agentes inflamatorios. inyeccion en una bola sélida. activos. Ecol6gicas.

No se rompen al impactar. Para entrenamiento.
0OC (1%), CS (8%) mezcla (OCy CS) Pepper - OC (1%), PAVA (4%) Polimero de plastico sélido

@3 @3 Clsl (b

Big Di pper ® info@bigdipper.com.ar | www.bigdipper.com.ar
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Big Dipper ©)byrna

| 100 m/s (promedio)
50 mts
19 unidades
" 50-60 disparos por cartucho de CO2 de 88g

Es un rifle semiautomatico de accién plenamente neumatica que no utiliza baterias ni dispositivos electrénicos. Posee un sistema interno en
linea de alto rendimiento, con un receptor resistente de magnesio. Carcasa M-LOK estilo AR-15, rail picatinny de 4 lados, soporte de correa
integrado, guién y alza ajustable y desmontable, y empunadura delantera vertical. Switch selector externo de dos posiciones con seguro de
aleta. Dos cargadores de 19 disparos, uno negro y uno naranja con acoplador de cargador, perfecto para el uso de proyectiles KINETIC en el
cargador negro y proyectiles PEPPER en el cargador naranja. Usa cartuchos de CO2 de 88g que permiten al dispositivo estar siempre listo, sin
riesgo de fugas en los depositos de aire de alta presion o la necesidad de recargarlos. La valvula de corredera on/off permite al usuario
desconectar la fuente de gas.

El sistema patentado de alimentacién por aire Cyclone
introduce cada proyectil a la cdmara de tiro. La Hopper
de bajo perfil carga 200 proyectiles. La botella
recargable de aire se ajusta al frente, debajo del cafon,
haciendo del MISSION MLR un rifle compacto y facil de MISEION
transportar. El flujo de aire puede prenderse o apagarse
girando el adaptador de la vélvula. El rifle MISSION
permite incorporar una correa que se conecta en la
parte de atras. Interruptor selector externo de dos
posiciones: modo seguro y de disparo. No utiliza
baterias o dispositivos electrénicos. El rifle MISSION MLR
lleva un tanque de 26 pulgadas cubicas/ 3000 PSI HPA.

B i g D i p p er ®; info@bigdipper.com.ar | www.bigdipper.com.ar
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MASTER DISTRIBUTOR
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TECHNOLOGY

PROTECCION PATRIMONIAL

* Fusion de imagen dual (imagenes visibles y térmicas) * Admite deteccidn y alarma de incendios
* Deteccién de comportamiento de llamadas y fumadores * Tecnologia de sensor térmico VOXx no refrigerado
i Domo Hibrido 4Mpx Starlight Bullet Hibrido 4Mpx Starlight
Vigilancia Activa __—— Vigilancia Activa
[}
Inteligencia General: Tripwire; Intrusién i [ Inteligencia General: Tripwire; Intrusién
Inteligencia avanzada: Inteligencia avanzada:
Deteccion y alarma de incendios - Deteccion y alarma de incendios
Seguimiento de puntos frios y calientes a5 Seguimiento de puntos frios y calientes
Clasificacion de personas y vehiculos Clasificacion de personas y vehiculos
Deteccion de tabaquismo Deteccion de tabaquismo

TPC-DF1241P Deteccion de llamadas TPC-BF1241P Deteccion de llamadas
DH-TPC-DF1241P-D3F4 DH-TPC-DF1241P-D7F8 DH-TPC-DF1241P-D3F4 DH-TPC-DF1241P-D7F8

Thermal: 256 X 192 3.5 mm lens Thermal: 256 % 192 7 mm lens Thermal: 256 x 192 3.5 mm lens Thermal: 256 x 192 7 mm lens
Visible: 4MP 4 mm lens Visible: 4MP 8 mm lens Visible: 4MP 4 mm lens Visible: 4MP 8 mm lens
: i Camara Bullet Térmica hibrida
Camara Bullet Térmica Hibrida T
4 é con WiFi incorporado
= Inteligencia General: Tripwire; Intrusién = Inteligencia General: Tripwire; Intrusién
o } 00 o Inteligencia avanzada: = .i 0?9 Inteligencia avanzada:
= ‘ Deteccién y alarma de incendios < ‘ Deteccién y alarma de incendios
Seguimiento de puntos frios y calientes Seguimiento de puntos frios y calientes
Clasificacién de personas y vehiculos Clasificacién de personas y vehiculos
Deteccién de tabaquismo Deteccién de tabaquismo

TPC-BF1241-52 Deteccién de llamadas TPC-BF1241-52 WIFI Deteccién de llamadas

Térmica: 256 x 192 Lente Térmica: 256 x 192 Lente Térmica: 256 x 192 Lente Thermal: 256 x 192 3.5 Thermal: 256 x 192 7 Thermal: 256 x 192 10
de 3,5 mm - Visible: lente de 7 mm - Visible: lente de 10 mm - Visible: lente mm lens - Visible: 4 MP mm lens - Visible: 4 MP mm lens - Visible: 4 MP

de 4 MP de 4 mm de 4 MP de 8 mm de 4 MPde 12 mm 4 mm lens 8mm lens 12 mm lens

i|'

PREVENCION Y DETECCION | *
TEMPRANA DE INCENDIO

S sl

P
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MASTER DISTRIBUTOR

INSPECCION DE SEGURIDAD,

RAYOS XY DETECCION DE METALES

D1065]

6 Zonas de Deteccion

ARCO DETECTOR

Localizacién precisa
D2180

No necesita calibracion
18 Zonas de Deteccién

Contrasena de programacion

Muiltiples zonas de deteccién D3180S
Pantalla LCD HD para gestién 18 Zonas de Deteccién
Conteo de personas y alarmas
D3180S-TD

Niveles de sensibilidad por zona
Medicién de temperatura

Control remoto para configuracién + 18 Zonas de Detecci6n

Alarma de sonido, Leds y sensores IR
(D4330

Medicion de temperatura (D31805-TD) Sz I

Facil instalacion, menos de 15 minutos

Integracién con BioSecurity y molinetes

D4330-TCP-IP

33 Zonas de Deteccién

DETECCION PORTATIL

~ Ahorro de bateria por hibernacion (opcional)

Aplicaciones:

— Detecta objetos tan pequefios como una estampa Deteccién de sequridad:

Prevencién de contrabando
— Bateria de entre 7 y 14 VDC puede ser recargable

Fabricas:
— Alarma configurable: Luz y vibracién / Sonido y luz Previene la pérdida de
objetos de valor
—  Ajuste de nivel de sensibilidad Educacién:
: Previene el uso de herramientas
___Indicador de intensidad por luz LED y en exames importantes

Alerta / Libre, con luz verde o roja (D180)

INSPECCION POR RAYOS X

ZKX6550D

Dos ejes simultdneos

* Lector de huellas digitales en tablero
+ Escaneo de imagenes a pseudo color
* Identifica elementos superpuestos

- Diferentes tamanos de equipaje

* Velocidad ajustable de la banda

* Display de tiempo y fecha

* Alamrma de alta densidad

. * Monitor LED y teclado

- Contador de equipaje

Bi g Di p p er @ info@bigdipper.com.ar | www.bigdipper.com.ar
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Big Dipper

MASTER DISTRIBUTOR

CONTROL DE ACCESO PEATONAL Y VEHICULAR

* Disefo de estructura
modular

* Pantalla para contenido
multimedia

* Conexion a sistema de
alarma avanzado

Barrera de alta velocidad
un solo carril - de disefio

A Mars Pro-F10
* Bajos costos de mantenimiento
larga vida util
+ Controlador PGIC
+ Indicador LED

Barrera de aleta retractil de un solo carril
alta velocidad. Ideal montaje equipos de
reconocimiento facial

\ *Rapida y sencilla autenticacion

» Desbloqueo automatico
durante corte de energia

» Flujo médximo 30 personas
por minuto

Barrera abatible de un solo carril,
ultra delgada y moderna
CON FUENTE

* Multiples métodos de
verificacion: RFID, huella,
codigo QR, verificacion
de palma y reconocimiento
facial Visible Light

Barrera tipo Flap de Aleta abatible
de un solo carril - Sin controladora
ni lectores

* RFID, huella o
reconocimiento facial

+ En caso de emergencia
la barrera se abre

Barrera de paso p/personas, silla de
ruedas, etc. Aleta de vidrio, con
controlador, sin fuente

VEHICULAR

= Auténomos, no necesitan
controladora adicional

* Caida de brazo en caso

de emergencia permitiendo
el paso libre

Molinete de 3 brazos, colapsables y
giratorios, bidireccional, sin fuente

* Temperaturas de operacion
desde -40°C a 80°

+ Modo flotilla incorporado

(permite el paso de muiltiples

vehiculos seguidos)

* Apertura manual en caso de
falla eléctrica o emergencia

Barrera vehicular de alto flujo con
mastil recto de 3/4/5/6m con LED

» Ideal para estacionamientos
subterraneos

* Modo flotilla incorporado
(permite el paso de muiltiples
vehiculos seguidos)

Barrera vehicular con mastil
articulado 90° con apertura
desde laizquierda de 3m con
indicador LED y control remoto

= Monitorizacion de control digital
+ Cierre automatico retardado

« Velocidad de funcionamiento
mas répida (1,5s)

ZKT
Barrera vehicular de 3/4.5/6m compacta

inteligente, funcional y estable
con LED en estructura

COMPLEMENTOS

Radar / Sensor de deteccién de
obstaculos con anti-impacto
inteligente y cierre automatico

Control de acceso y/o asistencia por
rostro y palma con soporte para molinete

ProFace H

* Soporta 30.000 rostros

* Velocidad de reconocimiento facial 0.3s
* Funcidn anti-falsificacion

+ Sensor CMOS Starlight

+ |P67 a prueba de polvo y agua

- Distancia configurable de 0 - 6m
+ Puerto de comunicaciones RS485
+ Detecta vehiculos y personas

* Ideal para todo tipo de climas

® info@bigdipper.com.ar | www.bigdipper.com.ar
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Big Dipper
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MASTER DISTRIBUTOR

CONTROL DE ACCESO, QR DINAMICO

EINTREGACION CON VIDEO VIGILANCIA

ZKTeco ofrece una plataforma "Todo en uno', donde integraremos diferentes
soluciones, funciones, y herramientas para multiples escenarios de aplicacién

J APP: credencial mévil

&= Control de estacionamiento

4 Control de acceso inteligente
@ Control horario multi-sucursal
=2, Integracién con videovigilancia

i#l Inspeccion de metales y Rayos X

¥ Moédulo de temperatura y barbijo

A Pre-registro y gestion de visitantes

.s: 13 médulos y subsistemas flexibles

(¥ Control de acceso basico y avanzado

B% Autoregistro de empleados y/o visitantes

s 4 . . _—
@ Seguridad y automatizacion en ascensores

RECONOCIMIENTO FACIAL VISIBLE LIGHT

8@ - B poFaceX-SL |
* 30.000 Rostros (estandar)
* 50.000 Tarjetas

* Mejora la capacidad
de anti-falsificacion
y operacion a la luz
solar directa.

Control de acceso facial con
reconocimiento 3D, IP68 / IK04

SpeedFace-M4
* 3.000 Palmas

* 6.000 Rostros

* 10.000 Tarjetas

* Reconocimiento facial
hasta 2 metros y en 0,5 seg

Control de acceso y asistencia con
reconocimiento facial y palma IP66

*+ 800 Palmas
* 800 Rostros
*1.000 Tarjetas

Control de acceso y asistencia
biométrico hibrido

 SpeedFace V5L
+ 3.000 Palmas
* 6.000 Huellas
+ 6.000 Rostros
+ 10.000 Tarjetas
+ Contrasena

Control de acceso facial,
palma, huella y tarjeta

Big Dipper

Procapture-X
+ 20.000 Huellas
* 50.000 Tarjetas

* 500.000 Eventos

* Reconocimiento facial
hasta 2 metros y en 0,5 segq

Control de acceso con sensor de huella SilkiD
linea premium Green Label PoE ADMS

® info@bigdipper.com.ar

*100.000 Tarjetas
*600.000 Registros

+ Aplicable para empresas
de gran tamafo

2.

Terminal de control de acceso
auténomo con lector
de tarjeta RFID IP67

| www.bigdipper.com.ar
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Nota de tapa

FIESA S.R.L.

“Entender el mercado nos
prepara para lo que viene”.
La capacidad de adaptaciéon
juega un papel clave

las necesidades
del mercado,
estara preparado
paralo que viene”

Leonardo Piccioni,
Dir. Comercial I Figsa SRL
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Empresas

STARX
SECURITY

Financiacion accesible
y stock permanente

o Tecnologia

26 | La suma del confort

y la seguridad
Sistema AX PRO
de Hikvision

o Marketing

82 | El marketing
y el monitoreo

mayorista
Claves para
el crecimiento

Boletines

86 | CEMARA y un
segundo semestre
cargado de
novedades




Cables"

Some -espeaahstas

de cab
especial

Telecomunicaciones, CCTV/CATV,

Maxima calidad de procuicclion Energia, Comunicaciones, Redes Lan

Mejor costo beneficio o cualquier cable especial bajo

Normas y Especificaciones especificaciones de nuestros clientes.

CABLEFACTORY

©® +54 9115041-2113 iw danieltognoli@cablegactorysa.com.ar & www.cablefactorysa.com
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SEGURIDAD ELECTRONICA

100% Alineados.
con Nuestros Clientes

En DEXA el servicio al cliente es
la prioridad por eso publicamos

NUESTRA DECLARACION

DE COMPROMISO MAYORISTA™

En DEXA todo el staff se compromete a:

- Atender con alegria y respeto.
- Escuchar atentamente y de manera proactiva.
- Tomar la necesidad del cliente como propia.

- Dar el 100% para solucionar los problemas que
el cliente plantea.

- Empatizar con las soluciones que el cliente necesita.

- Asesorar honestamente poniendo primero la
necesidad del cliente por sobre cualquier otra.

- Cumplir con el compromiso de la palabra.

- Saber decir educadamente “no” si no vamos
a poder cumplir.

7o

DE NUESTROS CLIENTES SE SOSTIENE EN
DE LAS MARCAS QUE REPRESENTAMOS

@ GARNET rarabox DSC 2QAALean TAKEX

oLOGY

@hua Hikvision & ezviz Westar

¢ Anicor

D scronre  ZKTeca

ALARMES
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Toda la empresa LY

orientada al cliente

Dia a dia damos lo mejor
de nosotros:

Asesores técnicos capacitados Representaie oficia)
en Argentina de
Atencion inmediata @ALEAN

Stock permanente

Servicio técnico certificado Mayor distribuidor de
Garnet Technology

en todo el pais

@ GARNET

CHNOLOGY

Capacitacidn y soporte a nuestros clientes
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“Entender el mercado nos

prepara para lo que viene”

Atento a tiempos que exigen rapidez en la toma de decisiones y adaptacion permanente, Fiesa, con

sus 23 ahos de trayectoria y un equipo de mds de 40 profesionales, apuesta al cambio para dar una

respuesta eficiente a las necesidades actuales y futuras del mercado.

ue elmundo estd cambiando

no es una novedad; pero tal
vez si lo sea la velocidad con la que
esos cambios suceden.Enlas ultimas
dos décadas, el avance tecnolégico
ha sido realmente extraordinario y
podemos decir con certeza que mar-
ca el ritmo de la vida actual.

Hoy hablamos de criptomonedas,
NFTs, metaversos, biometria, inte-
ligencia artificial y big data con la
naturalidad con la que un nifio des-
enfundaunteléfono mévil. Y estam-
bién con esa misma naturalidad que
el mundo entero observa cémo un
dron teledirigido destruye un obje-
tivo conabsoluta precisiéon en el otro
extremo del mundo, yllevalaguerra
a un nivel que no se conocia.

Para quienes trabajamos con tec-
nologia, los avances suelen ser auln
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mas evidentes porque influyen en
la labor diaria. En el mercado de la
seguridad, productos con funciona-
lidades y alcances cada vez mayores
son parte de una voragine que no se
detiene y que, si bien genera herra-
mientasdemayor calidady prestacio-
nes, puede confundir al consumidor.

Una parte primordial del manejo
y la generacién de datos es la inte-
ligencia artificial (IA). Esta presente
endiversos productosy servicios del
mercadodelaseguridad,comoelre-
conocimiento de patentes, la alerta
automatica de eventos de intrusion,
el conteo de personas, la deteccién
de infracciones de estacionamiento
y el uso de casco. No es ningun se-
creto que la IA llegé para quedarse:
con su evolucidn, en el futuro cerca-
no las camaras de seguridad desa-

rrollardn tareas cada vez mas inte-
ligentes que ayudaran a mejorar la
seguridady la eficiencia en todos es-
tos sistemas con los que convivimos.

“La oferta tecnoldgica es cada vez
mayor. Hoy, definir un producto para
una prestacion especifica puede
resultar complejo por la multiplici-
dad de opciones, marcas, precios y
segmentos de clientes. Por eso tra-
bajamos diferenciando muy bien
los canales que atendemos (distri-
buidores, estaciones de monitoreo,
gremio e integradores), y ofrecemos
unasoluciéndedicadaacadatipode
cliente”, sefalé Leonardo Piccioni,
Director Comercial de Fiesa. “Esto
es algo que venimos viendo en el
ultimo tiempo y nos llevé a imple-
mentarcambiosinternos.Asi,hemos
especializado nuestrasdosunidades



comerciales (Distribucién y Proyec-
tos) segmentando por necesidades
y mercados verticales”.

GENERAR VALOR

En Fiesa vienen trabajando con
mucha intensidad en este sentido
en todas las areas de la compaiia.
En2021 laempresaapostdalagene-
raciondevalor mediante lainversion
en un nuevo sistema de gestion, la
mejora de sus procesos y la imple-
mentacién de un nuevo depésito de
expedicién a pocas cuadras de sus
oficinas centrales. “Laintegracién de
cada drea es clave y estamos apos-
tando a mejorar nuestros procesos
con el foco puesto en la experiencia
de nuestros clientes. Un ejemplo
concretoeslainauguraciénde nues-
tro depdsito de la calle Llerena 2578,
Villa Ortazar, con el triple de metros
cuadrados, mdas gente y mas pues-
tos de armado de pedidos. Esto nos
permite manejarnos de forma mas
cdmoday mejorasignificativamente
nuestro tiempo de respuesta en la
preparacion de pedidos en el cor-
to plazo”, comenté Rodolfo Muller,
Director Técnico de Fiesa.

A medida que se retorna a la pre-
sencialidad, o bien a un hibrido
presencial/virtual, la empresa po-
dra aprovechar las ampliaciones de
sus areas de trabajo comerciales y
salas de reuniones. Al mismo tiem-
po, estan en proceso de mejorar su
showroom para mostrar lo nuevo a
sus clientes y para que a su vez ellos
puedan hacer demostraciones para
sus clientes finales. Pero este es solo
el inicio; préoximamente se brindara
acceso remoto al showroomy a sus
camaras inteligentes externas para
quelosinteresadostambién puedan
hacer demos hibridas. “Con mucho
entusiasmo volvimos a encontrar-
nos con nuestros clientes del inte-
rior del pais para llevarles nuestra
propuesta de valor, con capacitacio-
nes de productos (distribucién) y de
soluciones (proyecto), con visitas a
nuestros distribuidores e integra-
dores y participacion en exposicio-
nes del sector”, aporté Néstor Gluj,
Gerente de Proyectos, quien ha asu-
mido en el mes de agosto el desafio
de coordinar ambas gerencias co-
merciales: Proyectos y Distribucion.

Desde sus inicios, Fiesa es una em-
presa que “da la cara” explicaron:
“Gracias a nuestros valores, hemos
generado relaciones estables y du-
raderas con todos nuestros clientes
y con las marcas mds importantes
que importamos y distribuimos:

Hikvision, Paradox, ZKTeco, Takex,
Western Digital, JFL y Cofem, entre
otras”.

UNA MIRADA ESTRATEGICA

Y DE CERCANIA

Cuando una empresa hace mar-
keting, le suele dar una identidad a
un producto o servicio para posicio-
narlo de una manera especifica. Sin
embargo, cuando los consumidores
decidenavanzaryhablarconunven-
dedor o asesor, la experiencia tiende
a cambiar bastante. Cerrar este gap
es fundamental para alinear las ex-
pectativas de los clientes.

Entender las herramientas con las
que se cuenta y ser versatil puede
redundarenunaimportantediferen-
cia tanto a nivel de las funcionalida-
des como del presupuesto, lo que al
final del dia implica una mayor ga-
nancia para el instalador y el cliente.

“Este es un ano muy activo, sobre
todo en este segundo semestre, en
el que todas las marcas con las que
trabajamos han presentado movi-
mientos importantes en funcion
del contexto de la Argentina. Esta-
mos trabajando con mucho peso en
todo lo que es estratégico a corto,
mediano y largo plazo, ya sea tanto
para nosotros como para dar apoyo
a nuestros clientes”, indicé Fabiana
Ortiz, Gerente de Marketing de Fiesa.

“Los tiempos que corren nos hacen
poner mas energia en el comercio
exterior para abastecer a nuestros
clientes. Es un gran desafio adaptar-
se al contexto cambiante de nues-
tro pais y adecuar nuestras areas
comerciales, financieras y logisticas

“Solo quien esté

a la vanguardia

y entienda realmente
las necesidades

del mercado,

estara preparado
para lo que viene”

Leonardo Piccioni
Dir. Comercial Fie

FIiESA

SEGURIDAD ELECTRONICA

www.fiesa.com.ar

para cumplir el compromiso de dis-
poner del stock necesario para que
la rueda de la industria de la segu-
ridad electrénica siga rodando”, co-
mentd Mariano Muller, Gerente de
Operaciones y Compras.

TRABAJO EN EQUIPO

Dia adialaempresa se animaamas
e incorpora nuevas tecnologias: ca-
maras térmicas, antiexplosivas, anti-
corrosién, PanoVu, VMS (sistemaque
integra video, accesos, intrusion, in-
cendio, transito, control de ascenso-
res, semaforos y mas), people count-
ing (conteo de personas), heat map
(mapa de calor), LPR, POS e incluso
servidores con big data para analisis
y busquedas de personas o vehicu-
losen decenas de cdmaras entempo
real. Los campos de aplicacion para
estas tecnologias son muy amplios:
seguridad urbana, barrios privados,
venta minorista, entidades banca-
rias, instituciones, industrias, so-
luciones moéviles y lugares de alto
transito como aeropuertos, entre
otras posibilidades.

Estos desarrollos apuntan a im-
pulsar y apoyar a sus integradores
a entrar en negocios mas importan-
tes, al igual que a sus distribuidores
einstaladores. Con ellos y las marcas
se trabaja en equipo, ensefando y
aprendiendo en conjunto para con-
formar asi un circulo virtuoso.

INVESTIGACION Y CAPACITACION

Sobrelabasedequeelconocimien-
to marca la diferencia, Fiesa amplioé
sus areas de investigacion y testeo
de productos e incorporé nuevas
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tecnologias para sus dos unidades
de negocios (Proyectos y Distribu-
cién). De esta manera, la empresa
genera mas soluciones de tecnolo-
gia avanzada para las verticales de
gobierno, barrios privados, la in-
dustria de petréleo y gas, energia 'y
transporte, entre otras.

Fiesa lleva adelante mes a mes una
abultada agenda de capacitaciones
gratuitas orientadas a instaladores,
técnicos y comerciales, las cuales
comunica a través de todo su eco-
sistema digital: web, RRSS, e-mailing
y medios del sector. “Hoy es mas
importante que nunca que todos
conozcan los productos, como fun-
cionan, cudles son sus fortalezas y
atributos diferenciales y hasta cémo
es posible combinar una marca con
otra para sacar el maximo provecho.
Ya no hablamos de compartimen-
tos estancos o de marcas exclusivas.
Brindar excelencia implica tomar lo
mejor de cada uno y ser astutos a la
hora de elegir’, explicd Néstor Gluj,
quien coordina, ademas, el equipo
de preventa.

SUSTENTABILIDAD

En el mercado de la seguridad, los
productos con bajo consumo de
energia se han convertido en las
opciones preferidas por los clientes,
y la demanda de camaras que fun-
cionan con energia solar esta en au-

S Negocios de ¢

eguridad

mento. “Nos complace ver que cada
vez mas fabricantes de la industria
de la seguridad estan explorando la
produccion ‘ecolégica’, y estamos
comprometidos a reducir sus hue-
llas de carbono. Si bien esto tomara

A FIESA SRL.

® +54115628-1700
® +549115628-1700
@ contacto@ﬁesa.com.ar

www.fiesa.com.ar

Difusora de conocimiento

Motor de crecimiento

Confiable

tiempo, el movimiento ya comenzd.
Esperamos ver avances significati-
vosenestadreaduranteesteano.Hay
mucho por hacer y por crecer, desa-
fiando los obstaculos y los limites”,
concluy6 Gluj. |
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ColorVu es ma)uma segurldad con |magenes nltldas |
y a color, 24/7. Y Fiesa es justo lo- que estas buscando:
stocky entrega mmedlata

En Fiesa siempre encontras lo que buscas. Como las camaras-analdgicas % '«

Hikvision ColorVu que, gracias a sus lentes con super apertura F1.0.y sus

sensores de alta sensibilidad, capturan detalles vividos a todo color y en alta -
resolucion, aun en condiciones de muy baja iluminacion.
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Casa Central: Av. de los Incas 4154, (1427) Villa Ortlzar, CABA
Expedicion: Llerena 2578, [1427) Villa Orttzar, CABA
www.fiesa.com.ar

Los datos recolectados a través del sorteo serdn tratados de acuerdo conla Ley de Proteccion de Datos Personales, por lo que se utilizardn tinicamente para mejorar la calidad de nuestros productos y servicios. Sorteo sin obligacién de compra, para
lectores de la revista Negocios de Seguridad de la Repiiblica Argentina y que accedan al formulario del sorteo a través del escaneo del OR y completen el formulario de contacto. E premiio del sorteo consiste en un panel de alarma hibrido Hikvision
DS-PHAG4-P2. No combinable con otras promodiones vigentes ni canjeable por dinero en efectivo. E premio deberd ser retirado personalmente de lunes a viemes de 10a 17 hs en FIESA SRL Av. de los Incas 4154, Capital Federal. De solicitar envio, el
total del costoestara 100% a cargo del ganador. Direccion general de defensay proteccin al consurmidor —consultas y/o denundiasingrese aqu: http://defensadelconsumidor buenosaires.gov.ar
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E Empresas

Financiacion accesible

y stock permanente

Las claves de Starx Security para para acompanar al cliente

En épocas de crisis, con altos niveles inflacionarios y dificultades en la importacién, contar con los

elementos adecuados para mantener una atencion de calidad es imprescindible. En estos aspectos,

Starx es una garantia para sus clientes gracias a su sélida trayectoria en el mercado.

STARX SECURITY

@ +54112150-8700
ventas@starx.com.ar
www.starx.com.ar

@ /starxsrL/

@ /starx_security/

@ /company/starx-security-s.r.l./

E | stock y la financiacion son cla-
veparaacompanaralosclientes

en el contexto actual. Starx Security
apunta a consolidarse como socio
estratégico de sus clientes, distribui-
dores, empresas de monitoreo e ins-
taladores del gremio para potenciar
y sostener sus negocios.

Para lograr este cometido, la em-
presa analiza constantemente el
mercado y la economia a nivel local
e internacional. Esto les permite po-
sicionarse para mitigar los eventos
que en algunos casos tienen la mag-
nitud suficiente para llevar a que
otros actores se replanteen sus mo-
delos de negocios y logisticos.

Algunos, en busca de precios,
optan por ofertas de actores que
importan en forma mayorista y
luego venden al por menor casi a
ese mismo precio; asi, a veces ter-
minan adquiriendo productos que
no cumplen con sus necesidades.
Ademads, luego deben autogestio-
narse o bien tercerizar lainstalacion
y las potenciales necesidades pos-
teriores a la compra. En ese aspec-
to queda en claro el rol estratégico
del distribuidor: agregar valor al
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producto mediante un servicio de
asesoramiento previo a la venta,
una buena financiacién y un servi-
cio de posventa responsable y de
calidad. Y por supuesto, para que
el distribuidor pueda concretar
ese proceso de agregado de valor,
debe contar con stock.

STOCK DISPONIBLE

Una empresa como Starx Security
sabe que funcionar con bajo stock
o stock justo no es conveniente en
un contexto de altos niveles inflacio-
narios y de restricciones deimporta-
cion. Por eso, buscan que sus clien-
tes distribuidores cuenten siempre
con stock de productos en tiempos
derestricciones,y congelanel precio
de esa compra para darle batallaala
inflacién que dia a dia disminuye el
poder adquisitivo del cliente.

Incluso durante las grandes crisis
econdémicas de nuestro pais, la em-
presa ha ofrecido tasas de interés
accesibles y sustentables, incompa-
rables con las que ofrece el sistema
bancario y financiero nacional para
préstamos. Porejemplo, siun cliente
realiza una compra de 100 unidades
de las baterias KeyPower de 12 V'y
7 Ah de Starx, cuenta con financia-
cién en 3 cuotas con cheques diferi-
dos a 30, 60y 90 dias; recibe el stock
deinmediatoy,ademads, lo recibe sin
hacer ninguln pago inicial, lo cual le
permite ahorrar o invertir en otros
productos. En cambio, si un cliente
realiza una compra minorista y sin
financiacién por mes hasta llegar a
las 100 unidades, tendra a fin de
cuentas un costo mucho mayor.

De esta manera, Starx continUa
profundizando su apoyo y acompa-
fAamiento a todos sus clientes brin-

dandoles nosolo stockde lamasalta
calidad internacional en productos
de seguridad electrénica y de ener-
gia sino también manteniendo las
mejores ofertas y beneficios, con
opciones de financiacién con Echeq
en pesos de hasta 270 dias. Ademas,
quienes se acerquen a Starx encon-
trardn la posibilidad de abonar con
una amplia variedad de medios de
pago, contaradn con la atencion ne-
cesaria para analizar las alternativas
mas convenientes en cada caso par-
ticular, y obtendran un servicio de
posventa de excelencia.

ACERCA DE STARX SECURITY

Con 30 anos de trayectoria, Starx
trabaja en la importacion, fabri-
cacién y distribucién al gremio de
productos de seguridad electrénica
y baterias. La empresa representa
marcas reconocidas a nivel interna-
cional, con una incesante vocacion
por el servicio y la calidad.

Starx Energy es la divisién de nego-
cios especializada en baterias, arran-
cadoresy UPS. Surgié con el objetivo
de profundizar el compromiso con
los clientes y los canales de distribu-
cién, y ofrece precios insuperables
y exclusivos para los distribuidores
oficiales, ademas de los beneficios
de financiacion y calidad.

Por su parte, Starx Care es una
divisiéon abocada totalmente a dis-
positivos aprobados por la ANMAT,
disefados para que el cliente tenga
la seguridad de que cuida su salud.
Por ultimo, en Starx Lab la empresa
cuenta con un programa de entre-
namiento técnico y comercial com-
pleto y gratuito, disefiado para res-
paldar el desarrollo profesional en la
seguridad electrénica. i
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;Por qué las empresas llegan a un

limite de crecimiento?

Coémo evitar el estancamiento

Diversos factores pueden dar una falsa idea de crecimiento. Para evitar caer en ese circulo, que en el

largo plazo produce mds pérdidas que ganancias, ofrecemos tres claves que permiten a las organi-

zaciones continuar en ascenso sin riesgos de aumentar costos ni competir por precio.

RedGPS

www.redgps.com

RedGpS

H ay una constante en todas las
empresas, sin importar a qué
industria sedediquen, y es que todas
tienen un objetivo comun: crecer.
Logicamente, si una empresa crece
podemos suponer que también au-
mentara su rentabilidad; sin embar-
go, hay casos en los que esta rela-
cidnnosecumple.Enestearticulose
mencionan tres factores para tener
en cuentaala hora de analizar siuna
empresa estd creciendo o no.

AUMENTO DE

COSTOS OPERATIVOS

Imaginemos una empresa que ha
trabajado mucho y ya logré uno de
los principales retos, aumentar su
numero de clientes; sin embargo, no
estd creciendo proporcionalmente.
En este caso, también es necesario
analizar si aumentaron los costos
operativos. Esta es una situacién co-
mun porque un aumento de clien-
tes puede significar mas contrata-
cién de personal, mas adquisicién
de materiales, hardware, equipos
o aditamentos, mayores costos de
mantenimiento, oficinas mas gran-
des, etcétera.

El principal riesgo es caer en un
circulovicioso del que cuestamucho
salir, porque si se siguen cubriendo
Unicamente las verticales basicas de
nuestraindustria (situacionenlaque
se encuentran mas del 70 % de las
empresas), seguir aumentando la
base de clientes volvera a tener el
mismo efecto sobre los costos.
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DIAGNOSTICO FALLIDO EN

LA INVERSION

Pensemos en otra empresa que
invierte en aspectos que no estan
directamente relacionados con la
generacién de valor. ;Cémo sale de
esa situacion? Es claro que se debe
hacer un andlisis de costos, pero el
consejo que daremos aqui es que
ese andlisis debe hacerse desde la
perspectiva de la generacion de va-
lor. La generaciéon y comunicacion
del valor es el aspecto que lograra
diferenciar una empresa de su com-
petencia sin incrementar los costos
operativos.

Se debe incorporar al analisis de
costos todas las areas o acciones
en las que se estén invirtiendo re-
cursos, no solamente econémicos,
sino también de tiempo y de capi-
tal humano. Hecho este analisis, el
siguiente paso es identificar cuales
de esas areas o acciones contribu-
yen significativamente a la creacién
de valor para los clientes (es decir,
aquello que realmente le importa al
cliente, que realmente solucionasus
dolores y por lo cual eligen una de-
terminada marca). Es clave reasignar

losrecursos a esas dreas o accionesy
disminuir el gasto en las que no vale
la pena seguir invirtiendo porque
no contribuyen directa o indirecta-
mente a la generacién y comuni-
cacion del valor que obtienen los
clientes. Incluso es recomendable
reestructurar los departamentos de
la empresa de acuerdo con estos
criterios.

COMPETIR POR PRECIO

Eltercerfactorporelcuallasempre-
sas no crecen es porque en lugar de
darmas valor han decidido competir
por precio. Competir a partir de pre-
cios bajos nunca serd la manera de
hacer crecer el negocio, a excepcion
de las empresas manufactureras ca-
paces de cubrir grandes volumenes
globales. Paraunaempresade segu-
ridad, la realidad es otra.

Centrarse en lageneraciény comu-
nicacion del valor hace posible que
la ventaja competitiva no recaiga
Unicamente en los precios bajos.
Es probable que la competencia le
ofrezca a los prospectos y clientes
servicios que también le solucionen
sus dolores o problemas; por eso es



importante centrarse no solamente
en el servicio que se brinda, sino en
el valor que se le transfiere al cliente
y en asegurarse de que lo perciba de
manera adecuada.

Aqui el consejo es buscar esos ele-
mentos de valor en los aspectos cua-
litativos de la empresa o el servicio
(respaldo, confianza, calidad huma-
na, misién, valores, etcétera),y enlos
limites de la industria —la seguridad
en este caso. Una buena manera de
hacer esto es explorar qué servicios
complementarios rodean las necesi-
dadesdelos clientes en dreas que no
suelen considerarse y que lacompe-
tencia pasatotalmente poralto. Si, el
concepto clave aqui es ser disruptivo.

INNOVACION EN EL VALOR

Entonces, jpor qué lasempresas de
seguridad llegan a un limite de cre-
cimiento? La respuesta es: porque
cubren Unicamente las verticales
basicas de la industria y no cuentan
con una oferta de valor que les per-
mita diferenciarse.
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A lo largo de todos estos afos que
llevamos trabajando como pro-
veedores de software y plataforma
marca blanca para empresas de
seguridad, rastreo GPS, gestion de
flotas y telemetria, nos hemos dado
cuenta de la importancia de contar
con aliados estratégicos que sumen
valor agregado al porfolio de servi-
cios. No todas las empresas pueden
asumir el costo —tanto econémico
como de tiempo- de desarrollar las
soluciones que necesitan para dife-
renciarse o que sus clientes exigen.

Por ejemplo, si todas las empresas
de seguridad trabajan con guardias,
una manera efectiva de diferenciar-
se y dar valor a los clientes sin in-
crementar los costos es utilizar una
app marca blanca que convierta un
smartphone en un dispositivo capaz
de mediry verificarlos rondines, rea-
lizar inspecciones y enviar informes
firmados con evidencia, crear un
perfil para cada guardia y gestionar
su jornada laboral, trazar rutas de
patrullaje y establecer alertas, hacer
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TENDIDOS Y FUSION

FIBRAOPTICA

TENDIDO DE

streamingapartirdeuneventoymas.
Todo esto se puede lograr solo con
un smartphoney sin invertir en hard-
ware ni tener que asumir el costo de
todo el desarrollo, la investigaciéon y
el mantenimiento que implica una
aplicacién.

Siempre hay que recordar que la
clave es innovar en el valor. En este
sentido, se debe buscar un provee-
dor que ofrezca aplicaciones y pla-
taformas que hagan que la empresa
sea capaz de dos cosas: abordar ni-
chos de negocio que hasta el mo-
mento no habia podido atendery, al
mismo tiempo, cubrir necesidades y
problemas transversales a otras in-
dustrias. En otras palabras, ampliar
los limites del mercado.

Innovar en el valor puede parecer
dificil, pero en realidad no lo es. Y la
Unica manera de que una empresa
supere su limite de crecimiento es
ofrecer soluciones que permitan
expandir los limites del mercado sin
aumentar la estructura de costos ni
entrar en una guerra de precios. |
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La suma del confort y la sequridad

Sistema AX PRO de Hikvision

Reunir los conceptos de seguridad y hogar inteligente hoy es posible gracias a la funcionalidad de

Internet de las Cosas, que permite configurar controladores para diversas funciones en un mismo

ecosistema, evitando el uso de un remoto para cada dispositivo.

E Iconceptodehogarinteligente
abarca desde dispositivos para
el entretenimiento hasta tareas co-
tidianas como correr las cortinas
y atenuar las luces, pero quizas las
funciones mas utiles sean aquellas
que nos dan seguridad y tranquili-
dad. Las alarmas, las camaras de se-
guridad y los sistemas de control de
accesos se estan volviendo cada vez
mas populares a medida que las per-
sonas buscan convertir susviviendas
en un lugar més seguro y cémodo,
unrefugio paradesconectardelaac-
tividad frenética del dia a dia. Para
ello, Hikvison cuenta con una gama
de dispositivos inteligentes que
brindan esa tranquilidad en el hogar
y que pueden controlarse conve-
nientemente desde un mismo lugar.

DEMASIADQOS DISPOSITIVOS

Normalmente, un mayor numero
de dispositivos supone un mayor
numero de controladores para ma-
nejarlos —uno para cadaaparato. Los
dias enlos que solo se usaba el man-
do a distancia de la televisiéon que-
daron atrdsy ahora mismo cualquier
persona puede tener hasta cuatro o
cinco controladores para su sistema
deentretenimiento (television, siste-
ma de sonido, reproductor de Blu-
ray, videoconsola, etc.). Asi, en vez
defacilitarnos la vida, estos aparatos
terminan creando cierta frustracién
a medida que los acumulamos en
nuestra casa.

Estafrustracion eslaque hallevado
a que los sistemas capaces de con-
trolar varios elementos del hogar
sean cada vez mas populares; por
ejemplo, los altavoces inteligentes
que permiten alos miembros de una
familia reproducir musica en dife-
rentes habitaciones o aplicaciones
que controlan la iluminacién. Y tam-
bién estan los asistentes digitales
que pueden administrar varios dis-
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positivos loT (Internet de las Cosas,
por sus siglas en inglés) de la casa.

Ahora también es posible reunir
todos los dispositivos de seguridad
en un Unico lugar, con una estacién
interior central capaz de controlar
todas las alarmas y camaras de se-
guridad de la casa. Ademas, estos
sistemas ofrecen la posibilidad de
ser utilizados desde una aplicacién
para verificar los avisos de alarma de
forma remotay controlar el acceso a
la vivienda (es decir, la puerta prin-
cipal), lo que hace que esta solucién
de seguridad integrada brinde una
mayor tranquilidad y comodidad en
la vida diaria de los usuarios.

ESTACION INTERIORTODO EN UNO

La estacioén interior todo en uno
de Hikvision proporciona un dis-
positivo central con el que se pue-
den administrar las tecnologias de
videovigilancia, control de acce-
sos, alarma e intercomunicacioén, y
ofrece una variedad de funciones
que permite controlar toda la se-
guridad de la casa y tener asi una
vision completa e integral.

Por ejemplo, si un intruso activa
unaalarma, el sistema generaunclip
de video de una camara adyacente
gracias a los enlaces inteligentes.
Conlaaplicacién HikConnectya pre-
instalada, se puede ver el clip de vi-
deo y acercar o alejar la imagen, o
poner el modo ojo de pez para las
camaras mas relevantes.

La puerta de entrada suele ser
el principal punto de acceso de la

casa y también donde comienza la
tranquilidad. La estacién de interior
todo en uno permite a los usuarios
ver quién estd en su puerta e incluso
dejarlos entrar con solo hacer clicen
un botén debajo de la pantalla. Esto
también se puede gestionar desde
la aplicacion, por lo que se puede
dejar entrar a alguien de forma re-
mota una vez verificada suidentidad
usando la camara del intercomuni-
cador de la puerta. A su vez, estos
intercomunicadores son bidireccio-
nales, lo que significa que el usuario
puedetenerunaconversaciéonconel
visitante, ya sea a través de la esta-
cion interior o mediante la aplica-
cion. Esta solucion es especialmente
util en la actualidad, con el enorme
aumento de las compras a través del
comercio electrénico, lo que supone
tener que atender a las entregas en
cualquier momento del dia.

ARQUITECTURA ABIERTA

Y FACIL DE INSTALAR

Para los instaladores también hay
buenas noticias. La base Android
(v10) hace que el dispositivo tenga
una arquitectura abierta, por lo que
las adaptaciones y el software de
terceros desarrolladores se pueden
integrar facilmente. Asimismo, la ex-
perienciadeusuarioestdencontinua
mejora y es cada vez mas intuitiva,
tanto paralosparticularescomopara
los instaladores. El hecho de no te-
ner que instalar varios dispositivos
y poder controlarlo todo desde un
mismo lugar ahorra tiempoy dinero.
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Ademas de HikConnect, los ins-
taladores tienen a su disposicién
Hik-ProConnect, una aplicacién
disefada para que puedan admi-
nistrar y configurar dispositivos de
forma remota. Esto agiliza su traba-
jo ya que les permite realizar varias
tareas sin desplazarse, una vez que
cuentan con el permiso del cliente
para hacerlo.

La tecnologia forma parte de nues-
tras vidas a un nivel cada vez mayor,
pero lo que buscan las compafiias
mas innovadoras, como Hikvision,
es la unificacion de las diferentes
tecnologias para hacer mas como-
day sencilla la vida de las personas.
Actualmente, las plataformas de
arquitectura abierta permiten que
cada vez mas dispositivos puedan
comunicarse entre si, lo que supone
undesarrollo en elllamado loT avan-
zado. Con esto se empezaran a ver
de forma significativa los beneficios
delatecnologiainteligente en nues-
tros hogares.

Los sistemas antiintrusiéon deben
ser capaces de detectar violaciones
de seguridad de forma instantanea
y fiable, minimizando las falsas alar-
mas. Para ayudar a las empresas y
a los propietarios a conseguirlo,
Hikvision ha creado el sistema de
alarma inaldmbrico AX PRO, quein-
cluye soluciones de verificacion de
video altamente fiables, transmi-
sion inaldmbrica segura y una am-
plia gama de detectores de ultima
generacion.

SISTEMA DE ALARMA

INALAMBRICO AX PRO

Para ayudar a empresas y a pro-
pietarios de viviendas a reforzar su
seguridad, Hikvision ha creado el
sistema de alarma inaldmbrico AX
PRO. Incluye verificacion de video a
distancia para detectar violaciones
de la seguridad, una tecnologia de
transmisiéninaldmbrica segura para
las alarmas y las imagenes de video,
y una amplia variedad de productos
inaldmbricos que activan las alertas
de forma rapida y fiable en caso de
cualquier violacién de la seguridad.
El sistematambiénincluye el hub AX
PRO, que puede conectar hasta 210
detectores para satisfacer las nece-
sidades de seguridad especificas de
los clientes.

Esta solucién es ideal para la pro-
tecciéon de hogares y pequefas y
medianas empresas, ya que es un
ejemplo de sencillez a través de la
innovacion eneldmbitodeladetec-
cién de alarmas. El sistema incluye
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cincotiposdedetectoresinalambri-
cos Hikvision AX PRO:

+ Detectores de movimiento de la
alarma. La gama AX PRO ofrece
dos tipos de detectores de movi-
miento: individuales y duales. Los
detectores individuales utilizan
tecnologia de infrarrojos (PIR) o de
microondas para detectar a los in-
trusos en movimiento y activar las
alarmasentiemporeal.Las solucio-
nes de tecnologia dual combinan
diferentes tecnologias, como PIR o
microondas, para verificar las ame-
nazas de intrusiéon y minimizar las
falsas alarmas.

Un ejemplo de este tipo de solu-
cion es el detector de movimiento
PIRCAM, que combina infrarrojos
con una camara inteligente. Esta
solucién toma fotografias y video
cuando se activa el sensor PIR, lo
que permite a los propietarios de
viviendas o a los equipos de segu-
ridad de las empresas verificar los
incidentes de intrusién a distancia.
Detectores de rotura de cristales.
Los detectores de rotura de crista-
les AX PRO funcionan con cristales
de distintos tipos y grosores. Estos
detectores pueden instalarse tan-
to en ventanas como en cristaleras
detechoodepared.Los detectores
utilizan micréfonos de alta calidad
y banda ancha para controlar los
ruidos de alta y baja frecuencia.

En una situacién de rotura de cris-
tales, los ruidos de baja frecuencia
se generan por las ondas de impac-
to cuando se golpea el cristal (por
ejemplo, con un objeto pesado). El
ruido de alta frecuencia confirma
queelcristal se hahechoaficosose
ha roto. Este control de los sonidos
de baja y alta frecuencia garantiza
la capacidad de los detectores de
distinguir entre los ruidos potentes
del entorno, las vibraciones causa-
das porelfuerte vientoy las roturas
reales de cristales, lo que ayuda a
minimizar las falsas alarmas.
LagamaAXPROincluyeundetector
de rotura de cristales y un detector
de movimiento por infrarrojos que
incorpora la tecnologia de detec-
cién de rotura de cristales en una
sola unidad.

Detectores de apertura de puertas
(de contacto magnético). Los de-
tectores de apertura de puertas de
Hikvision constan de dos partes: un
iman fijado a la puerta o ventana, y
unasegundaunidadfijadaalmarco.
Cuandolapuertaoventanaseabre,
elinterruptorserompeyeldetector
se activa.

Hay dos detectores de contacto en
la gama AX PRO. El primero es una
unidad estandar que cuentaconun
espacio de apertura (gap) de hasta
43 milimetros,yotraunidad quede-
tecta aperturas de puerta de hasta
53 milimetros.

- Detectores de impactos. Los detec-
tores de impactos AX PRO utilizan
sensores G de alta calidad para
monitorizar la vibraciéon de dife-
rentes superficies, como paredes
de madera, de cemento o cristales.
Estohacequelosdetectoresde Hik-
vision sean capaces de filtrar las
falsas alarmas, como las causadas
porungolpeenlaparedconunob-
jeto pequeno y duro, las presiones
dindmicas causadas por el viento
o las labores del personal de man-
tenimiento cuando realizan cual-
quier tipo de trabajo en un edificio.

« Detectores ambientales. La gama
inaldmbrica Hikvision AX PRO tam-
bién incluye muchos detectores
adicionales para mejorar la seguri-
dad del hogar y la empresa. Entre
ellos se encuentran botones de
emergencia portatiles y de pared,
un detector de humo con certifi-
caciéon EN 14604 y una bateria de
10 anos de duracién, un detector
de fugas de agua y un detector de
temperatura.

CARACTERISTICAS PRINCIPALES

« El hub AX PRO, a la vanguardia del
sector, permite integrar 210 detec-
tores en una sola instalacion.

« Intrusién AX PRO con verificacion
como servicio (IVaaS), que propor-
cionaverificaciondevideoendirec-
to basada en 7 segundos de graba-
cién para que los usuarios puedan
confirmar rapidamente los eventos
en su sistema de alarma.

- Seguridad antiinterferencias con
salto de senal en hasta 50 frecuen-
cias para proteger la integridad del
sistema.

- Conectividad inaldmbrica segura
y fiable con la potente tecnologia
Tri-X de Hikvision, que ofrece los
mas altos niveles de seguridad y
rendimiento.

- Instalacion rapida y sencilla que
Unicamente requiere que los insta-
ladores escaneen el cddigo QR del
dispositivo y lo enciendan para co-
nectarseautomaticamenteal panel
de control.

-Configuracionrapidaysencillaatra-
vés del portal web del dispositivo y
las aplicaciones Hik-Connect (para
usuarios) y Hik-ProConnect (para
instaladores). |
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on gran expectativa por vol-

ver a la presencialidad y reen-
contrarse con los colegas, Intersec
Buenos Aires 2022 estuvo colmada
de negocios, novedades, tendencias
y actualizacion profesional. Con mas
de 13 mil m2 ocupados, tanto en el
interior como en el exterior del pre-
dio, la exposicién, organizada por
la Cdmara Argentina de Seguridad
Electronica (CASEL), la Cadmara Ar-
gentina de Seguridad (CAS) y Messe
Frankfurt Argentina, se convirtié en
unaverdaderafiestaparalaindustria
de la seguridad.

“Cierra una nueva edicién de In-
tersec Buenos Aires y estamos mas
que contentos de ver el resultado
de tanto trabajo y compromiso de
las empresas expositoras: una gran
variedad de actividades académi-
cas, una extensa area de demostra-
ciones, encuentros de negocios y la
generacién de nuevos contactos”,
dijo el Gerente de Proyecto de Mes-
seFrankfurt Argentina, Ezequiel Gor-
baran. “Es una alegria enorme haber
podido compartir estos tres dias con
todoslosvisitantesyexpositores.Los
esperamos en la préxima edicion en
el 2024", completé el ejecutivo de la
organizadora.
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M La exposicion internacional de seguridad, proteccion contra incen-
dios, seguridad electrénica, industrial y proteccion personal volvié a
reunir a todos los actores de la seguridad integral del pais.

El Presidente de CASEL, Enrique
Greenberg, resaltd que serecibieron
“gratas devoluciones de diferentes
empresas participantes, socias de la
camara, quienes agradecen este es-
pacio en el que han logrado cerrar
contratos y abrir nuevos canales de
didlogo con potenciales clientes”.

“La exposicion conté con diversos
espacios de intercambio y activida-
des académicas que propiciaron un
clima agradable, de reencuentro de
la industria. Estamos muy agradeci-
dos con todos los que han formado
parte de este evento, tanto con los
expositores como con los visitantes”,
dijo el directivo de CASEL.

Por su parte, el Presidente de la
CAS, Daniel Ferrer, sefialé: “Desde
la Cadmara Argentina de Seguridad
celebramos el éxito de esta gran
edicion de Intersec, que consolidé el
compromiso de los empresarios del
sectory posibilité elreencuentrocon
protagonistas y lideres de la indus-
tria. Fue una edicién inolvidable, por
lapresentacion detantas novedades
de parte de los expositores y por la
afluencia de publico profesional.
Un gran impulso para ya empezar a
delinear y trabajar en una préoxima
edicion, siempre superadora”.

El 4rea exterior del predio tuvo
gran participaciéon del publico vi-
sitante. En este espacio, el Consejo
Federal de Bomberos Voluntarios y
empresas expositoras hicieron de-
mostraciones en vivo con diferen-
tes simulacros de rescate vehicular,
ejercicios de busqueda, simuladores
de incendios, trabajos de la brigada
de caninos y practicas sobre las me-
didas de autoproteccion, entre otras
acciones al aire libre.
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iMuchas gracias
a los mas de 170
expositores y 15.547
visitantes que hicieron
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W Ajax, uno de los principales fa-
bricantes de Europa en sistemas
de seguridad, basa su éxito en la
innovacién que propone a través
de sus tecnologias patentadas
Jeweller, Wings y OS Malevich,
junto con un gran enfoque en
la experiencia del usuario, tanto
para los profesionales como para
los propietarios de sistemas.

Sus lineas de productos incluyen
mds de 50 dispositivos de ultima
generacion para brindar seguri-
dad en interior y exterior. La em-
presa protege de manera confia-
ble a mds de 1.500.000 personas
en 130 paises.

esde febrero, los productos

inaldmbricosAjaxestandispo-
nibles gracias al primer socio oficial y
distribuidor oficial de la empresa en
la region, Getterson Argentina. Ajax
es una empresa de origen ucraniano
nacida paralaindustria Ty, luegode
cuatro anos, se enfocé en desarrollar
el software que actualmente utiliza
para la industria de la seguridad.

Su linea de productos incluye mas
de 50 dispositivos inaldmbricos y
cableados para seguridad interior y
exterior,incluidos detectoresde mo-
vimiento, incendios y fugas, paneles
de control (hubs), sirenas, repetido-
res, teclados, botones de panico, asi
como dispositivos para la automati-
zacién del hogar.

“Estamos aprovechando Intersec
para mostrar toda nuestra gama de
productos para interior, su facilidad

[=] 3= F3[m]
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de uso e instalacion. Creemos que
en el mercado no hay un sistema
como el que estamos ofreciendo y
para nosotros es muy importante,
en este primer afno en el pais, poder
mostrar nuestro trabajo”, dijo Fede-
rico Keselman, Gerente Regional de
Ventas de la marca.

“La respuesta que estamos obte-
niendo es realmente muy buena y
creemos que en los proximos meses
esto sevaa verreflejado con presen-
cia en el mercado”; remarco.

ESTETICA CUIDADA

Lo primero que resalta de los pro-
ductos Ajax es su estética. “Es algo
que desde el origen se viene cuidan-
do: cada producto que presentamos
no solo debe andar bien, sino que
también debe verse bien.Laideafue
ser disruptivos y distinguirnos de lo
que habiaen elmercado en sistemas
de intrusion”, subrayé Keselman.

“Esto estd también estrechamente
relacionado con el trabajo del ins-
talador, que debe ver facilitada su
labor técnica tanto como el proceso
de venta del sistema. Son equipos
muy faciles de instalar y programar,
por lo que ofrece muchas ventajas al
momento de ofrecerlo a un usuario”,

Encontrd la entrevista en
https://www.youtube.com/c/negociosdeseguridad

destacé el directivo de la marca.

En relacién a la actualidad de Ajax
en el pais, Keselman destacé la muy
buena recepcion del producto en el
interior del pais. “Nos sorprendid la
demandaqueexisteenlasprovincias
y como el costo de nuestros sistemas
essumamente ventajoso, larepercu-
sién fue mayor. En nuestra primera
etapaenelpais,elfocoestuvopuesto
en el mercado de los monitoreado-
res, dando a conocer el producto y
las posibilidades que ofrece y espe-
ramos llegar a fin de afio con siste-
mas instalados por las principales
monitoreadoras del pais, lo cual sin
dudasnosdardunfuerterespaldode
imagen ante el instalador”.

Sobre el futuro de lacompaniaenel
pais,Keselmandestacéqueelplande
posicionamientoes“muyambicioso”
y apunta a abarcar “todo el mercado
de la seguridad electrénica”.

“Nuestro plan contempla la ex-
pansion en sistemas de intrusion,
pero también estamos disefando
productos de video e incendio para
culminar con una linea de control de
accesos”, adelant6 Keselman.


https://bit.ly/Intersec_Ajax
https://youtu.be/V52-oRoriHw
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B Automation Systems, desde
hace quince anos, comercializa
productos y servicios de calidad
y avanzada tecnologia en el drea
de la seguridad. Su servicio de
mantenimiento posventa, le ga-
rantiza al cliente el correcto fun-
cionamiento de los sistemas. En
2020, la empresa fue designada
por la marca DJI para promover
y vender su linea productos: se
trata de los VANT (Vehiculos Aé-
reos No Tripulados) de los que
cuentan con unidades de demos-
tracion y stock para brindar una
rdpida respuesta.

utomation Systems fue fun-
dada en 2007 como una em-
presa enfocada, principalmente, en
el drea de seguridad electrdnica,
negocio que luego derivo a otra de
las empresas que integran el grupo.
“A partir de ese momento, en Auto-
mation Systems nos enfocamos en
la provision de equipamiento de
seguridad, fundamentalmente para
las fuerzas policiales y luego, a partir
delaincorporaciéndeequipamiento
util tanto para empresas como para
el publico en general, hemos abierto
la comercializaciéon a empresas pri-
vadas’, explicé el Lic. Armando Raul
Mayora, director de la compaiia.
“Actualmente estamos enfocados
especialmente en productos como
drones, con la linea Enterprise de la
empresa DJI, en body cams para las
fuerzas policiales y estamos hacien-
do la presentacion de unos equipos
especiales: las estaciones de carga
portatiles de la marca Ecoflow, que

i
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permiten cargar equipos y elemen-
tosdeusoalairelibre” dijoeldirectivo
acercadelo que mostré Automation
Systems en Intersec.
Enrelaciénalafunciondelospower
banks, Mayora explicé que esas esta-
ciones”puedenalimentarlosequipos
que lo requieran y, a la vez, pueden
cargarse por mediode ungenerador,
atravésdelos 12 voltios de labateria
de un vehiculo y, segun el modelo,
con paneles solares”. “Son baterias
que pueden recargarse hasta 6.500
veces, lo cual le da una vida util de
alrededor de 16 afios”, completé.

DRONES

Los productos dominantes en el
stand de Automation Systems fue-
ron, sin dudas, los drones. “Fui piloto
de aviones de combate y estoy con-
vencido de que es una profesion en
extincidonyesosevio, porejemplo,en
la guerra entre Rusia y Ucrania, que
mostré el uso de drones en todos los
aspectos”, conté Armando Mayora.

“Estuve hace poco tiempo de
una feria de seguridad y defensa
en Estados Unidos y el 30% de los
stands eran drones, tanto terrestres
y subdcuos como aéreos. Su uso es
imparable en las areas de seguridad
y defensa y estd creciendo también
en aplicaciones comerciales. La sen-
sibilidad y potencia de los sensores

Encontrd la entrevista en
https://www.youtube.com/c/negociosdeseguridad

y su autonomia permiten utilizarlos
en multiples areas”, amplié.

“Estd comenzando a aparecer la
necesidad de servicios de drones’,
anticipé Mayora.

Las empresas constataron que lo
que realmente necesitan es la in-
formacion, el dato. Por ello algunas
prefieren contratar un proveedor es-
pecializado queincluyalosdrones, el
personal calificado, las aplicaciones
de software de procesamiento, y fi-
nalmente, les entreguen la informa-
cién que requieren.

Mayora también explic6 que la
Agencia Nacional de Aviacién Civil
(ANACQ), “tiene normas muy estrictas
para que los operadores estén certi-
ficadosy que, asuvez, las compaiias
“requieren que los operadores ten-
gan esa certificacion. Creo que ese
es un camino de ida y que ofrece
muchasoportunidadesparaquienes
comiencen a especializarse en esto’,
concluyé Armando Mayora.

En el stand de Automation Systems
pudimos observar los tres modelos
que actualmente estan distribuyen-
do de la linea profesional de DJI: el
Matrice 300 RTK, el Matrice 30, que
también viene en su version térmica
y el Mavic 2 Enterprise Advanced.


https://bit.ly/Intersec_AutSys
https://youtu.be/dqJNCXiSiTk
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B Con nueve sucursales en todo
el pais, ademds de una reciente
en Uruguay, Big Dipper es sin
dudas uno de los importadores
mds importantes de soluciones
para seguridad electrénica. Su
amplio portfolio de soluciones
incluye, entre otras marcas, a
CNord, Dx Control, Garnet Tech,
Fanvil, Digifort, Marshall, WD,
Streamax, Yeastar, Akuvox y
Genrod. Big Dipper es, ademds,
Master Distributor de Dahua,
ZKTeco y Cygnus Electronics.

n un stand que conjugo so-

luciones de Dahua, Cygnus
Electronics, Digifort y ZKTeco, entre
otras marcas, Big Dipper presentélas
nuevas soluciones de su cartera de
productos, relacionados principal-
mente con la video vigilancia con
inteligencia artificial afadida.

“Hacetresafnosquenoteniamosun
encuentro cara a cara con el sector,
por lo que esta posibilidad que nos
ofrece Intersec es muy importan-
te tanto desde el aspecto personal
como comercial, ya que nos permite
conocer las nuevas necesidades de
los clientes’, expresé Gaston Lava-
llén, Desarrollador de Negocios de
la empresa.

“Las camaras y software con inte-
ligencia artificial son las que pre-
dominan, aunque se suman a estas
lineas las soluciones para control de
accesosy en eso estamos enfocados:
en ofrecer productos que ademas de
contribuirala seguridad, les faciliten
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la vida diaria a las personas’, amplio.
“La inteligencia artificial, en rea-
lidad, aporta un gran ahorro de
tiempo al automatizar funciones.
Por ejemplo, si en una galeria o un
shopping la necesidad es saber por
qué pasillo circula mas gente, por
dénde pasa determinado tipo de
publico, que tipo de producto bus-
can, etc. De esta manera, desde el
area de marketing o promociones se
podra hacer un trabajo mas efectivo,
enfocando las vidrieras o stands es
ese nicho de publico que demostrd
interés por determinado producto o
solucién”, explicé Lavallén acerca del
aportedelalAalossistemasdevideo.
La idea de la tecnologia enfocada
eninteligenciaartificial, enresumen,
se enfoca en procesar de manera in-
mediata unaserie de metadatos que,
de otra manera, llevaria un tiempo
de estudio y ejecucién. Esto deja
totalmente obsoleto el concepto de
“camara = vigilancia”
Tambiénlascamarastérmicasapor-
taron soluciones para segmentos
como barrios cerrados o campos.
“En malas condiciones climaticas o
donde una cdmara convencional no
tienealcanceesatecnologiaesideal’,
sostuvo el directivo. “En Big Dipper
desarrollamos, conjuntamente con
Dahua, un domo de 45X, que puede
acercar una imagen que esta a 500

Encontrd la entrevista en
https://www.youtube.com/c/negociosdeseguridad

metros hasta dar la impresién de es-
tara10.Estolohicimosinsertandoen
el domo un puntero laser, que cuan-
dodetectaunapersonaa500metros,
ellaserhace el seguimientoynosolo
sirve como elemento de disuasion,
sino que también ayuda a quien esta
monitoreando a tomar una determi-
nada accion’, ejemplificé.

Ademas de las soluciones de video,
BigDipperpresentélasnuevasarmas
de protecciéon no letal Byrna.

“Nos sorprendi6é la cantidad de
consultas sobre estos productos.
Es una linea de armas muy podero-
sas y efectivas, impulsadas por gas
comprimido que dispara proyectiles
con irritantes quimicos y/o cinéticos
calibre .68 y pueden desactivar una
amenaza desde una distancia de
hasta 20 metros’, explicé el directivo.

“La pandemia también permitié el
desarrollodedispositivossincontac-
to, que hoyseaplican perfectamente
al segmento de la seguridad y que
desde Big Dipper también estamos
implementando’, explicé Lavallén.

“Lamultiplicidad de sistemasy mar-
cas de las que disponemos nos per-
miten ser flexibles y adaptar a cada
necesidad del cliente una soluciéon
satisfactoria’, concluyoé.


https://bit.ly/Intersec_BigDipper
https://youtu.be/PJm9lOj4LpQ
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- Caja con cierre automatico -Modo Y /O - Radar adaptable

- Caja con cierre automatico
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B Formada a comienzos de 2001
con la finalidad de atender la de-
manda de un mercado muy con-
creto como el del monitoreo de
alarmas, Bykom estd enfocada
100 % en el desarrollo de plata-
formas de gestién, con solucio-
nes de software para videoveri-
ficacién, seguimiento vehicular y
control de flotas, y gestion y trac-
keo de teléfonos mdviles.

omo resultado del desarrollo
de nuevas soluciones, la em-
presa presentd su plataforma Bykom
ERP, el Unico software especializado
degestibnadministrativaconcebido
y desarrollado para centrales de mo-
nitoreo de alarmas, video y GPS. Este
software permite la organizacion de
todas las dreas de una central, lo que
posibilitalatrazabilidad delosproce-
sos conjuntamente con la planifica-
cién y optimizacion de los recursos.
“Bykom ERP es un sistema modular
diferente a otros sistemas de gestion
debido a que esta especificamente
disefado para suplir las necesidades
de gestidon administrativa y comer-
cial de empresas de servicios de se-
guridad electrénica y fisica. Esto lo
diferencia de otros softwares simila-
resqueadaptanlascaracteristicasde
laindustria minorista a las particula-
ridades de la seguridad electrénica’,
explicaron desde el departamendo
de marketing de laempresa, presen-
te en Intersec Buenos Aires 2022.
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7 SEPARTE v’\ bYKQn]
pEL Soft Monitoreo de Alarmas y Ci narss.
= Software para seguimienta vehicular y control de Flotas

sfl

PLATAFORMA UNIFICADA

Con la implementacién de Bykom
ERP junto con Bykom Operativo, el
usuario podra gestionar en forma
eficiente todos los procesos de su
empresayevitarladuplicidad oelso-
lapamiento de datosentodoslosde-
partamentosdelaorganizacion.Esto
permite la facturacién de servicios 'y
posibilita la gestion de altas y bajas
deabonosdemonitoreo,locualevita
faltas de cobro por omision.

Asi, desde que el departamento
comercial de la empresa cotiza un
servicio, todos los procesos admi-
nistrativos como la carga de datos
del abonado, los procesos técnicos
de programacién de equipos e ins-
talacion y testeo, y hasta la propia
facturacion se realizan a través de
este software. La informacion fluye
a través del circuito de Bykom por
todos los departamentos de le em-
presa, sin necesidad de ser cargados
en cada uno de ellos.

“Atravésdeestaplataforma, Bykom
también se diferencia de otras em-
presas de software para monitoreo
de alarmas y video con la oferta de
un sistema que cubre una necesi-
dad hasta ahora no resuelta, ya que
se trata de un sistema completo de
gestion administrativa integrado,
acorde alas necesidades actuales de
laindustria, que otras marcas no po-
seen”, aseguraron desde la empresa.

e Flotas

GAR SEGURO &

= -T2 N
——=
NUEVAS APPS Y sepvrcros

SERVICIO IOT“HOGAR SEGURO".

Permite controlar un sistema de
alarma desde un smartphone. Esta
solucién se compone de un servicio
en la nube denominado IoT/ Opera-
dor virtual, operado por la central
de monitoreo, més la app Hogar
Seguro instalada en el cliente final.
Todos los servicios que brinda esta
suite dependen necesariamente de
la central de monitoreo como pres-
tador primario de servicios.

La app Hogar Seguro también per-
mite incrementar la calidad y can-
tidad de su abanico tecnoldgico a
través de multiples herramientas
y la integracion con los principales
fabricantes de paneles de alarma y
comunicadores del mercado.

Enfocados en el usuario final; la
empresa reinventd el concepto tra-
dicional del monitoreo de alarmas,
concebido originalmente desde la
6ptica de la central y lo reconvirtié a
las necesidadesdel cliente moderno,
que podra recibir en su app aquellas
sefales de alarma que previamente
la central defina y tomar acciones
desde su teléfono movil.

Bykom, ademas de enfocarse en la
plataforma ERP, también continué
mostrando todo su abanico de so-
luciones, que incluye software para
videoverificacion, sequimiento vehi-
cular y control de flotas, y gestion y
trackeo de teléfonos méviles.


https://bit.ly/Intersec_Bykom

http://www.bykom.com | info(@bykom.com

NUEVO SERVICIO IOT para APP HOGAR SEGURO

BIENVENIDOS AL TRABAJAMOS CON

CAMBIO VISION DE
TECNOLOGICO INNOVACION Y
ACTUALIZACION

CONSTANTE

En breve seremos 8000 millones de nuevos
ciudadanos viviendo juntos en un mundo
hiperconectado. Las personas se comunican,
interactlan o se informan céomo, cuando %

donde quieran.

- ARMADO/ DESARMADO DE PANEL & - DESARME DE DISPARO ACCIDENTAL & - ARMADO PARCIAL &%

- ESTADO DE ZONAS &% « EXCLUSION DE ZONA &% + INGRESO REMOTO x TECLADO &%
- BOTON DE PANICO &% - BOTON DE EMERGENCIA MEDICA & - BOTON DE INCENDIO &%

« ENVIO DE IMAG. A LA CENTRAL/ FOTOVERI. @& - ACCESO SEGURO AUTOMATIZADO & « ACC. SEGURO C/SUP. HUMANA &
+ ASOC. DE CUENTAS DEL CLIENTE (FIJAS, AVL Y APP) C/ INFORME DE ULTIMO EVENTO &% « AUTOMONIT. C/ ACCIONES &%

- PREDETERMINADAS DEL CLIENTE &% - UB. DE CUENTAS ASOC. ENTIEMPOREAL @ - HISTORICO DE EVENTOS &%

- GENERACION DE POSICION & - NOTIFICACION VIA PUSH & - MENU PERS./ ESC. CONFI. &%

- ATAJOS CONFIGURABLES & - WIDGETS EN PANTALLA DE INICIO & + GRUPO DE AFI./ GUARDIANES &%
+ RECORDATORIOS &% « CHAT CON LA CENTRAL DEMONITOREC @&  +AP.ENMUNLYENT.GUB. &

+ PERS DE LOGOS EN EL FEED PRINCIPAL POR REPRESENTANTE COMERCIAL/ DEALER 0

Esta herramienta fue concebida para que los centros de monitoreo
puedan ofrecer a sus clientes finales (usuarios) la posibilidad de tomar el
control del sistema de alarmas desde su Smartphone, desde cualquier

lugar a cualquier hora. Literalmente la frase “la seguridad en tus manos”

cobra sentido con BYKOM |OT y la aplicacion HOGAR SEGURO.

PRINCIPALES INTEGRACIONES

[—NETIO —NANOCOMM -GARNET -DX -DEITRES -ENTRE OTROS.:I
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B Empresa de desarrollo de solu-
ciones loT con tecnologia mesh,
con presencia en todo Latinoa-
meérica. Citymesh es la unidad de
negocios enfocada en seguridad
electroénica.

El CityMesh es un comunicador
inaldmbrico universal que in-
cluye la funcionalidad de panel
de alarmas en el mismo equipo,
tecnologia Zigbee y domédtica,
ademds de multiples vinculos de
comunicacion (Mesh, WiFi, LAN,
3Gy4aG).

esde hace doce anos Deitres
se enfoca en el disefio de pro-
ductos con tecnologia mesh, que
ofrece redundancia en las comuni-
caciones sin caer en la obsolescen-
cia de los quipos. “La exposicion del
sector es una buena oportunidad
para mostrar lo nuevo de CityMesh,
nuestra solucién para monitoreo
de alarmas”, dijo Bernardo Martinez
Séenz, Gerente general de Deitres.
“Estamos hablando de un sistema
que ademas de la comunicacién
mesh fue evolucionando en presta-
ciones y posibilidades y hoy, nues-
tro producto acompanala evoluciéon
del monitoreo: cuando los sistemas
cableados ya comienzan a ser obso-
letos, lo mismo que algunas tecnolo-
gias de comunicacién, conel sistema
CityMesh 4G, el panel y los sensores
inaldmbricos estamos permitiendo

Ef
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afrontarlaevoluciéndelnegociocon
una herramienta pensada paraellos,
desde un pais emergente para em-
presasde monitoreoquetrabajanen
economias donde hay problemasde
infraestructura, de chips, donde la
comunicacion por linea telefénica
terrestre también es compleja...”,
amplié Martinez Saenz.

Sobre el presente de Deitres, el di-
rectivo afirmé que crecié “estando
muy cerca de esas empresas de mo-
nitoreo que,atravésde susnecesida-
des, nos fueron ayudando al disefio
de este producto que es el CityMesh
I, que en su funcionalidad de panel
y sensores viene arrastrando todo
lo aprendido en estos afos y con la
tecnologia mesh como redundancia
en la comunicacién para que no se
pierdaningineventodemonitoreo”.

NUEVOS DESAFIOS

Hoy nos consideramos consumido-
res globales y como tales, queremos
queel producto que nosinstalen sea
lindo, sea simple de usar y ofrezca
una mayor posibilidad de servicios.
“En ese contexto, las empresas de
monitoreo deben cumplir con ese
requisito, pero se encuentran con el
escollo de que las soluciones pensa-

cITY

_,ffﬁrefﬂﬁmw

stalaciones on minutes

ESH

In qovation

-

SEL.LritY s

Encontrd la entrevista en
https://www.youtube.com/c/negociosdeseguridad

dasparaelnuevo consumidor que se
instalan en Europa o Estados Unidos
no contemplan la problemdtica de
nuestra region, porque ellos no la
tienen”, anticipé Martinez Saenz.

“Tenemos la ventaja de haber vivi-
do con nuestros clientes ese contex-
to de dificultades y le sacamos pro-
vecho, disefiando un producto que
contempla ese contexto y por eso,
cuando las empresas comenzaron a
tener problemas con la comunica-
cién GPRS propusimos la redundan-
ciaatravésdelacomunicacion Mesh
yhoynuestrosclientesnodependen
de si el 2G sigue o no funcionando,
ni del 3 o0 4G, sino que gracias a la
tecnologia mesh evitamos la obso-
lescencia del equipo”, amplid.

En relacion a lo que viene, anticipé
que “antes de pasar a instalaciones
mas complejas, estamosincorporan-
do inteligencia artificial a nuestros
equipos, para que vaya aprendien-
do del lugar donde estd instalado y
simular presenciacuandolosduefios
no estén, dando aviso ante cualquier
evento. Ese es el préxima paso para
nuestra empresa”.



https://bit.ly/Intersec_Deitres
https://youtu.be/H7WHPhjBjtc

CITYINIESH

Security Innovation

Comunicador universal mesh para paneles de alarma

Opcion de sistema totalmente inalambrico
para lograr nuevas instalaciones en minutos

Contamos con las placas Wired () Automatizacién y domética

Zone. p L A B () Soporta teclado cableado DSC
tradicionales ya cableados para
adelantarnos a la digitalizacion
de las lineas telefénicas ® Instalacién sencilla e intuitiva

() Control total desde app mévil

FUNCION
PANEL DE ALARMA

Nuevas instalaciones
en minutos

Powered by ‘ AR: +54 (223)495 2500 ’

- CO: (+57) 1794 1939 _mail: hi@deitres.
DEITR_S US: +1(86) 697 80747 e-mail: hi@deitres.com

web: citymesh.deitres.com



tel:+542234952500
tel:+5717941939
tel:+18669780747
www.citymesh.deitres.com
mailto:hi@deitres.com
www.deitres.com

Potencia tu negocio -=
con el armado de tu propia

Ahorra Multiplica
90% fallade test X5

en tus gastos fijos de en el Centro tus vias de
servicios de Sim Card de Monitoreo comunicacion

NANOCOMM ARGENTINA Seguinos!
NAN OCO M M Joaquin V. Gonzalez 5076 + C.A.B.A.
©
ESPECIALISTAS EN COMUNICACION _TEI': (+54) 1145052224 Interno 5425 n . o m
info@nanocommweb.com nanocommweb.com



www.nanocommweb.com
tel:+541145052224
mailto:info@nonocommweb.com
www.facebook.com/nanocommok/
www.instagram.com/nanocommok/
www.linkedin.com/company/nanocomm-web/
https://goo.gl/maps/Njg6nBCMWDScagSL7
https://twitter.com/Nanocommok
www.nanocommweb.com

suPrema

FaceStation F2

Terminal que combina el reconocimiento facial visual

e infrarrojo con un algoritmo de deep learning Unico.
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B DRAMS tiene como premisa
distribuir productos y sistemas
de seguridad electrénica de
alto nivel de eficiencia, enfoca-
da particularmente en sistemas
de video y control de acceso.
Comercializa primeras marcas,
reconocidas a nivel mundial, de
cdmaras de seguridad, lectores
de acceso, molinetes, cerraduras
y sistemas para reconocimiento
de patentes.

Detrds de cada producto, DRAMS
brinda servicios de ingenieria de
pre venta, capacitacién y de pos
venta de excelencia.

omo en ocasiones anteriores,
DRAMS Technology estuvo
presente en Intersec 2022 mostran-
do los ultimos productos en los dos
grandes segmentosenloqueenfoca
su negocio: video y control de acce-
sos. “En cada uno de esos sectores
representamos a marcas de primera
linea y la idea es mostrar esas solu-
ciones, a las que sumamos cerradu-
ras inalambricas de la marca Salto”,
dijo Andrés Schapira, Director de la
compafia.
“Estamarcaseenfocd,inicialmente,
en el segmento de hoteleria, y sus
cerraduras estaban disefiadas para
eso. Con los anos se fueron desarro-
llando comercialmente en proyectos
corporativos, fabricas y empresas
de diferente envergadura’, explico
Schapira sobre la marca. “Otro dife-
rencial de Salto —agrego- es que las
cerraduras pueden funcionar tan-
to on line como off line, por lo que
pueden ser instaladas en un sitio sin
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conectividad y funcionar perfecta-
mente, manteniendo asi operativo
el sistema de control de accesos”.

Las aplicaciones van mas alla de
una puerta, sino que ofrece mas po-
sibilidades. “Podemos instalarlas en
cajoneras, en lockers o en una reja’,
aclaré el directivo.

Actualmente, Salto esta siendo ins-
taladas en universidades, hospitales
y oficinas de co-working. Son cerra-
duras a bateria, muy sencillas de ins-
talarydesde 70mila 120 milciclosde
apertura, lo cual promedia una vida
util de 3 a 5 ainos, dependiendo del
usoy el sitio donde esté aplicada.

DRAMS sigue su alianza con los
equipos de Suprema, marca del cual
estamospresentandoelBioStation 3,
que en esta versién incorpora inter-
comunicacioén, Wi-Fi y cdmara, para
poder integrarlo a cualquier sistema
decontroldevideocomosisetratara
de una cdmara mas.

En video, sus marcas inginia siguen
presentes: Avigilon y Provision ISR,
dos opciones de calidad.

VIDEO EN LA NUBE

La empresa también sumo produc-
tos de la marca AVA, una marca de la
compania Motorola que tiene como
concepto “video en la nube”.“Es una
plataforma sencilla de instalar y uti-
lizar, con analiticas avanzadas como

Encontrd la entrevista en
https://www.youtube.com/c/negociosdeseguridad

mapa de calor, conteo de persona
o busqueda por apariencia. Es una
plataforma muy completa’, explico
Andrés Schapira sobre la marca.

DRAMS continta con su politica de
seguir trabajando para el profesio-
nal,brindandosolucionesdecalidad.
“Trabajamos mucho en ese aspecto”,
asegurd Schapira.

“Acompafiamosalinstaladordesde
elinicio de su proyecto,acompanan-
do con servicios y productos de ca-
lidad cada paso de la obra. Nuestro
objetivo estd puesto en asesorar al
profesional tanto en el disefo del
proyectocomoenelprocesodecom-
pra, para que su instalaciéon termine
en un caso de éxito"

“Queremos que el producto que
compren a través nuestro funcione
y si funciona, eso dejara contento al
usuario final y a nuestra empresa la
sumara ventas y nuevos proyectos”;
concluyé el directivo.

La empresa, finalmente, exhibié en
sustanddeInterseclos productosde
la marca Digicon, empresa especia-
lista en control de accesos, en parti-
cular en pasarelas 6pticas, pensadas
para edicificios de alta gama o em-
presas donde el disefio debe ir de la
mano de la funcionalidad.


https://bit.ly/Intersec_Drams
https://youtu.be/XwanMcfiFjQ
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B Con mds de 30 anos en el sec-
tor de la seguridad electrdnica,
DX Control es uno de los referen-
tes regionales en el desarrollo,
fabricacion y comercializacion
de comunicadores de alarmas
2G, 3G, 4G y WiFi y localizado-
res vehiculares, exportando a
mds de 15 paises de la region.
Su equipo de profesionales fa-
brica soluciones innovadoras y
equipos de calidad, ademds, de
brindar el mejor soporte técnico
especializado on line, cursos de
capacitacion y asistencia en las
instalaciones.

Es muy bueno estar cerca de la

gentedespuésde lapandemiay
poder conocer a personas a las que
tratamos siempre de manera virtual.
Hablar, conocer sus inquietudes y
sus necesidades y ver de qué mane-
raresolverlas esunasatisfaccion muy
grande’, expres6 Juan Pablo Borda,
Gerente de Operaciones de DX Con-
trol acerca del acercamiento al mer-
cado que significa unavidrieracomo
la de Intersec Buenos Aires.

En cuanto a la actualidad de la em-
presa,Bordadijoque,eneldesarrollo
deloscomunicadoresfabricados por
DX Control, se destaca la incorpora-
cién de tecnologia conla premisa de
“modernizarel paneldealarmasexis-
tente, sin necesidad de realizar una
gran inversion y poder ofrecer masy
mejores servicios tanto a las empre-
sas de monitoreo como alos clientes
finales”. “Estamos muy contentos y
encontramos muy buena respuesta
enelsectorquedemandasoluciones
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tecnolégicasdecalidad paramejorar
su propio negocio y elige nuestros
productos.” dijo.

Encuantoaloquevendrd, el directi-
vodeDXControladelanté quesibien
ya hanincorporado herramientas de
IOTenloscomunicadores, seestatra-
bajandoparaampliarestasopciones.
“Laideaesampliarelmentde opcio-
nes IOT. Ya dimos un primer paso al
incorporar la video verificacion, me-
diante la DXCam, que creo, optimiza
un sistema de alarmas, ofrece mejo-
res servicios, reduce el costo opera-
tivo de las empresas de monitoreo
y da al cliente final la posibilidad de
verificar lo que esta sucediendo en
su hogar o empresa’; amplio.

“Seguimos pensando en moderni-
zareincorporardispositivosparaque
los sistemas de alarma reciban cada
vez mas funciones y mas dispositi-
vos”, continud Borda.

STOCKY SOPORTE TECNICO

Referente de la industria nacional,
DX Control se convirtié hace unos
anos en uno de los principales ex-
portadores de comunicadores de
alarmas y rastreadores vehiculares.
“Estamos avanzando mucho en mer-
cados de Latinoamérica, donde te-
nemos muchos socios comerciales”;
dijo Juan Pablo Borda al respecto.

“Hoy podemos asegurar a nuestros

Encontrd la entrevista en
https://www.youtube.com/c/negociosdeseguridad

clientes el cumplimiento del crono-
gramadeentregasdetodosnuestros
productos. Trabajamos de manera
muy rigurosa tanto en la planifica-
cion de la produccion como en la
compra de insumos para no afectar
el ritmo de la produccién y el stock
disponible”, dijo Borda acerca del
abastecimiento al mercado.

Uno de los aspectos masimportan-
tesenlafabricaciényventadetecno-
logiaeselsoporte. ;COmobrindaese
soporte unaempresa nacional enun
pais extranjero? “Como empresa ex-
portadora, el soporte lo brindamos
a través de nuestros distribuidores.
El 40% de nuestra fabricacién tiene
destino exportable y los distribui-
dores son capacitados por nuestro
personal para brindar soporte y
servicio de excelencia’, dijo Borda.
“Consideramos que la venta de un
equipo es el comienzo, entonces le
asignamos gran importancia al so-
porte’, aseguro.

“También ponemos mucho énfasis
enlacapacitaciéninterna, queluego
se traslada a nuestros clientes. Tene-
mos gente capacitada desde lo téc-
nicoque,ademas, esta capacitadaen
seguridady, porlotanto,larespuesta
es mas eficiente” concluyé Borda.


https://bit.ly/Intersec_DXControl
https://youtu.be/d7F-zsFc1k4

. El mas caro?

Definitivamente no
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Hablemos por WhatsApp

Av. Rivadavia 12396, Tel: (+54 1) 4647-2100 Seguinos
Ciudadela, Provincia de E-mail: dxcontrol@dxcontrol.com.ar f » @ o in

Buenos Aires, Argentina. www.dxcontrol.com
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MUCHO MAS QUE UN
COMUNICADOR
DE ALARMAS

Disminuye significativamente los costos operativos
para tu empresa de monitoreo.

Posee minimos costos de inversion.

Programacion remota y total del panel de
alarma, pudiendo asistir al abonado sin tener

6 VIAS DE COMUNICACION que ir a su vivienda.
2G|[3G|4G| SMS|EMAIL|WIFI Es compatible con APP FULL Control y
DX Virtual Expert.

COMPATIBLE CON

DX CAM &= *

Verificacion Visual de Alarmas.
Se incorpora a tu sistema de alarma sin reemplazarlo.

% PRODUCTO ADICIONAL
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Reinventamos la Radio
con mas PRESTACIONES

DX FULL ID WIFI permite monitorear de manera facil, segura y transparente,
cualquier panel de alarmas con comunicador telefénico en formato Contact ID
o a través del bus de datos en los paneles compatibles. Su transmisién es dual
via Radio y Wifi. Posee programacién y actualizacién remota de Firmware.

Es compatible con APP FULL Control y DX Virtual Expert.

(® raAPIDO  (3) SEGURO VISITAS COSTOS
TECNICAS OPERATIVOS
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B Empresa multinacional con
mds de 15 arios de experiencia
en el mercado, se enfocaen el de-
sarrollo de software web y movil.
Tanto empresas de monitoreo y
rastreo vehicular como estados
municipales que buscan como-
didady seguridad diarias apues-
tan a las eficientes y modernas
soluciones que ofrece Fulltime.
Entre su amplia gama de opcio-
nes se encuentran las nuevas
plataformas FullCond y Safe City,
ademds de FullArm, FullCam y el
revolucionario software de mo-
nitoreo Fullcenter.

ulltime es una empresa que se
dedicaalaprovisiondesolucio-
nesintegrales einnovadoras, ideales
para empresas de monitoreo y ras-
treo, seguridad fisica e integradores
que apuestan a unificar soluciones
en una Unica plataforma de gestion.
“Nacimos desarrollando una pla-
taforma para el rastreo de activos y
luego el mercado necesité vincular
nuevas tecnologias’, dicen desde la
empresay agregan que paraello, su-
maron “una nueva plataforma para
la video vigilancia: Fullcam’, compa-
tible con todas las tecnologias y fa-
bricantes de camaras. Incorporaron,
ademas, Fullarm, una app pensada
en el usuario final, que puede vin-
cular la seguridad con el confort y
la utilidad diaria, entendiendo las
nuevas demandas del mercado.
Esta app también suma domotica e
interacciénconsusistemadealarma.
“Paralarecepcién de eventos, crea-
mos Fullcenter, un poderoso softwa-
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rede monitoreointegral, quevincula
todas nuestras plataformas, logran-
do un ecosistema Unico en el merca-
do de la seguridad’, explicé Adrian
La Fontana, directivo de la empresa.

“Actualmente disponemos de una
nueva plataforma, Fullcond, enfoca-
daen la gestién y control de condo-
minios y edificios que incorpora vi-
deo porteria, ideal para sumar como
negocio’, ahadid.

Safe City esla solucion masreciente
deFulltimeyestadestinadaamunici-
piosy barrios cerrados, que luego de
dos anos en el mercado, esta siendo
utilizada por 19 distritos de todo el
pais.Cuentaconlamasavanzadatec-
nologiaparacubrirdiferentesnecesi-
dades y sectores, dando un salto de
calidad en el mercado.

SafeCitynaciéconlaideadeunificar
aplicativos existentes para la seguri-
dad ciudadana, enfocados porejem-
plo en la prevencién de violencia de
género, corredores escolares, alar-
mas comunitarias Cloud, cdmarasen
la via publica, tétem de seguridad,
paradas de colectivos para punto
seguro, etc.

NUEVAS EXIGENCIAS

Lasexigenciasdelasempresascam-
bidé bruscamentey es necesario dife-
renciarse dia a dia para no “ser uno
mas del montén’, ya que el cliente

Encontrd la entrevista en
https://www.youtube.com/c/negociosdeseguridad

final es muy exigente y regiere que
el beneficio supere al costo para no
quedar obsoleto.

Asi, las empresas se ven obligadas
a contar con nueva y abundante
tecnologia para cautivar y fidelizar
al cliente final, no sélo para su se-
guridad sino sumando oferta de
domética para que adopte ese ser-
vicio, que puede convertirse en una
herramienta Unica e irremplazable.

“Ademads de la domética, incorpo-
ramos analitica de video compatible
con cualquier cdmara existente, por
lo que es posible sumarlas al sistema
de alarma, transformando esa cama-
ra en un sensor de movimiento que
detecta personas”, explicaron. “Es
ideal para supervisar cercos en ba-
rrios cerrados, patios, pulmén de
edificios, etc”, completé La Fontana.

Todas las soluciones son 100%
Cloud, totalmente escalables, que
permiten un crecimiento exponen-
cial sin necesidad de contar con ser-
vidores ni infraestructural, contra-
tando solo lo que utiliza, logrando
tener unarentabilidad inmediata sin
contar con ninguna inversion inicial.

Fultimeeslatnicaempresadelmer-
cado que ofrece un ecosistema glo-
baldesolucionesparalaseguridad.


https://bit.ly/Intersec_Fulltime
https://youtu.be/4WbOee3pCbI
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iGracias!

Estuvimos presentes en la feria mas
importante de seguridad integral del pais, Intersec Buenos/Aires, y estamos muy
contentos por |la gran convocatoriaen los tres dias.

Queremos agradecerte por haber sido parte de este gran evento, y por ser uno.de

los cientos que visitd nuestro stand y pudo conocer mas sobre las soluciones
revolucionarias que tenemos en Fulltime.

Av. del Libertador 7274, 3ro A - C.A.B.A.
info@fulltime.com.ar www.fulltime.com.ar  Tel.: (011) 5352-8450

Si es actual, es Fulltime.
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B Con mds de 31 anos de expe-
riencia en el sector, Intelektron
brinda soluciones integrales en
controles de acceso, de tiempo y
asistencia, visitas, molinetes, pa-
sarelas y desarrollo de software
de gestion.

Desde sus inicios, la empresa se
orienta a competir en el cam-
po de la alta tecnologia, con la
permanente premisa de comer-
cializar productos de excelente
calidad, perfildndose como una
empresa integral, orgullosa de
ser quien disena, fabrica y vende.

a pandemia cambié tanto la
tecnologia como la manera de
trabajar, circunstanciaquesenotdde
mayormaneraenquienesseenfocan
enelcontroldeaccesos,comolntele-
ktron.“Nuestra empresa, ademas de
trabajar en control de acceso, suma
soluciones para control deasistencia
ydevisitas. Al ser la presencialidad lo
que mas cambid, gracias nuestros 30
anos de experiencia como empresa
pudimos seguir de cerca y adaptar-
nos a esos cambios”, afirmo Marcelo
Colanero, Presidente de Intelektron.
“Gracias a esa experiencia y a lo
aprendido durante la pandemia,
podemos hacer cambios y modifica-
cionesde horarios tanto en las termi-
nales derelojes tradicionalescomo a
través de un software desde un telé-
fonointeligente, que se procesadela
mismamanerayfacilita el trabajo del
area de recursos humanos’, explicé.
En lo que refiere a control de acce-
sos, las pasarelas motorizadas tienen
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un menor mantenimiento que los
molinetes convencionales, son mas
robustas y ofrecen mayor seguridad,
evitando tener contacto con el pro-
ducto. “Esto contribuye a continuar
conlos protocolossanitariosyesuna
posibilidad mas que ofrece la tecno-
logia que desarrollamos’, amplio.

“El inicio de la pandemia nos pegd
unpoco masduroquealresto,yaque
trabajamos con presencialidad, con-
dicién que fue una incertidumbre
desde 2020y aiin hoy hay empresas
que, ante la comodidad de haber
encontrado la manera de seguir
funcionando, suspendieron obras
programadas y compras hasta ter-
minar de definir qué haran con su
personal’, dijo el directivo acerca de
como cambi6 el mercado.

En esta condicion hibrida porlaque
pasan lasempresas, Intelektron ofre-
ce una solucién adaptada a lo que
exigen las firmas: “Podemos contro-
lar el acceso a un lugar, darle ingreso
0 egreso a su horario laboral a una
persona de manera remota y hasta
productosadaptadosconelementos
de sanitizacion incluidos”, detallo el
Presidente del fabricante.

“Lo que buscamos es que nuestro
producto sea una inversiéon y no
un gasto: que lo instalado, aun in-
corporando elementos de terceros,
funcione como tiene que funcionar,

3 @) @

CONTROL TIEMPY()
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CONTROL  MOLINETES
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W.intelektron.com

Encontrd la entrevista en
https://www.youtube.com/c/negociosdeseguridad

que el ecosistema instalado no sea
un sistema que se usa a medias, sino
que sea una solucion efectiva al re-
querimiento del cliente’, dijo.

INDUSTRIA NACIONAL

“Creo que la falta de insumos im-
portados se esta viendo en toda la
industria, no solo en la de seguridad.
La ventaja que tenemos, al ser fabri-
cantes, es que podemos adaptar o
acondicionar una soluciénala medi-
da de la empresa de manera homo-
génea, sin improvisar elementos o
partes del sistema”, aseguré Marcelo
Colanero respecto de las ventajas de
la fabricacion local.

“En nuestro caso, tanto software
como hardware esta completamen-
teintegrado y tiene laflexibilidad su-
ficiente como para poderintegrarun
lectorodispositivo de tercerossinin-
convenientes.Serfabricantesytener
talleres propios nos da la ventaja de
podermanejarnuestropropiostock’,
amplio.“Es cierto que a veces carece-
mos de algunos insumos y que por
lafaltade componenteselectrénicos
no podemos fabricar ciertos produc-
tos. Pero esa una problematica mun-
dialynosolode Argentina’,concluyé
Marcelo Colanero.



https://bit.ly/Intersec_Intelektron
https://youtu.be/X4wtj2vhW7I
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Serie ONYX

Paneles de Inteligencia distribuida.
Flexibles, Expandibles y compatibles con versiones anteriores.
Facilmente integrable a redes y BMS.

Multiples canales de audio digital integrables.

Rapida Programacion, Uso y Mantenimiento.

Audio Evacuacion Digital

" | 'HeE=  DVC

= Integracion Full con Serie ONYX
- Opcional telefonia de Emergencia

FIIRE PROTECTION SYSTEMS

N Remedios de Escalada de San Martin 3325 1er. Piso
NEPA Villa del Parque, Barrio Santa Rita - C.A.B.A. - Argentina
MEMBER

Tel.: 54+11 2106.7783 - Cel.: (+54) 15.3481.0015
ventas@fpssa.com.ar . www.fpssa.com.ar
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B Importadora y representante
exclusivo para Argentina de las
soluciones de Queclink Wireless
Solutions, especializada en el
rastreo y seguimiento de activos,
personas y vehiculos, Itego GPS
cuenta con profesionales enfo-
cados en desarrollar proyectos
y generar nuevas herramientas
para poder brindar soluciones de
alto rendimiento en todo el mun-
do, proporcionando soluciones
personalizadas y confiables.

undada en 2014, Itego GPS

nacié como desarrolladora de
sistemas informaticos, actividad con
laque continlayalaqueagregatec-
nologiasparaseguimientovehicular,
distribuyendo de manera exclusiva
productos de Queclink, que ofrece
rastreo de activos, monitoreo, ma-
nejo de flotas y teleasistencia, entre
otros segmentos.

“Somos distribuidores oficiales de
Queclink, empresa que distribuye
dispositivos para telemetria, rastreo
de activos, vehiculos o personas,
por lo que ofrecemos un amplio
abanico de dispositivos para distin-
tos segmentos del mercado’, Matias
Sanguinetti, Gerente de Proyectos
de Itego GPS.

Hace 15 afos todo el segmento de
AVL estaba enfocado en la seguridad
y el Unico interés era saber dénde
estaba un vehiculo y si era robado,
poderrecuperarlo.”Esocambié-ase-
guré Sanguinetti- y crecid mucho en
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logistica. La informacién que brinda
un dispositivo y luego se traslada a
una plataforma es muy grande, por
lo que el ahorro en insumos y los
controles que pueden hacer las em-
presas sobre los activos que tienen
en la calle es muy amplio”.

Un equipo que puede conectarse
a la computadora del vehiculo pue-
de ofrecer datos como, por ejemplo,
cuando se activé un limpia parabri-
sas. “A partir de alli hay mucha in-
formacion que puede traducirse en
numerosy puede ayudar a optimizar
los costos’, explico el directivo.

EQUIPOS

Todos los equipos son configura-
bles y reportan a una plataforma,
donde la informacién va una plata-
forma propia del cliente o terceriza-
da. “La configuracién es totalmente
amigable y se realiza a través de un
configurador que nosotros brinda-
mos’, dijo Sanguinetti.

“Loqueofrecemosdesdeltegoesel
hardware, el dispositivo a partir del
cualsegeneralainformaciénydesde
alli, el cliente tiene una gama muy
amplia de opciones. Lo basico es lati-
tud, longitudy velocidadyapartirde
alli, se puede generar lainformacién
que se requiera’, amplio.

“Porejemplo,elequipodicequehay
una unidad con el motor en marcha

Encontrd la entrevista en
https://www.youtube.com/c/negociosdeseguridad

desde hace dos horas, intentés co-
municarte con el chofer y no atiene;
entonces mandds una acuday cuan-
dollega, ve que estd durmiendo con
el aire acondicionado prendido. Eso
es lo minimo que podés identificar a
través de estos dispositivos”, explicd
el directivo.

En relacion a nuevos productos,
Sanguinetti aseguré que, ante el
avance de la tecnologia, “en lo que
refiere a los equipos Queclink, hay
avances de manera constante. Hasta
hace pocosetransmitiaen 2G, pasda
3Gy ya estd trabajando en la banda
CAT-M1.También hoy se incorporan
camaras en el interior del vehiculo
que pueden detectar la fatiga del
conductor... El avance es constante
y empresas como Queclink te em-
pujan a seguir innovando, a ofrecer
nuevas y mejores prestaciones”.

“Hoy la crisis de semiconductores,
por un gran trabajo de Queclink, no
esunproblema, locualsetransforma
en un diferencial, ya que el stock y la
fabricacion de nuevos equipos esta
garantizada. La necesidad del clien-
te es constante y poder, desde Itego,
satisfacer esa necesidad es sin dudas
también diferenciarse en el merca-
do’; concluyé Sanguinetti.


https://bit.ly/Intersec_Itego
https://youtu.be/n3spqSnIf_o
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B Unifique voz, datos, video y
andlisis en una plataforma que
permite que las comunicaciones
de las empresas se mantengan
integradas, generando equipos
de trabajo mds eficientes.

Individualmente, cada produc-
to y servicio de Motorola tiene
un impacto positivo en la segu-
ridad. Unidos, son exponencial-
mente mds potentes.

as tecnologias de Motorola So-

lutions trabajan en conjunto
para ayudar a construir un mundo
mas seguro. Individualmente, cada
producto y servicio de la compafia
tiene un impacto positivo en la se-
guridad y unidos son exponencial-
mente mas potentes.

Hoy Motorola ofrece infraestructu-
ra, dispositivos y aplicaciones para
comunicaciones de misién critica
que permiten colaboracién de voz
y multimedia, a la que suman solu-
ciones de video y control de acceso
que combinan visién con Al.

“Para la compaiiia el mercado dela
seguridad privada es tan importan-
te como el de la seguridad publica,
que asociamos generalmente a po-
licia, bomberos, ambulancias, etc.
La privada la relacionamos mas con
transporte de caudales, seguridad
en empresas, parques industriales
o residencial, incluyendo también
eventos como recitales o un parti-
do futbol’, dijo Alberto Iglesias Paiz,
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Gerente de Canales para Cono Sur

Eduardo Pombo, Consultor de Ven-
tas corporativas, por su parte, expli-
c6 que la presencia de la marca en
Intersec responde a una estrategia
global:impulsarsuecosistemadeso-
luciones.“Estamos en Intersec tanto
de manera directa como con nues-
trasmarcasenlosstandsdenuestros
partners. Queremos transmitirle al
profesional la capacidad y tecnolo-
giadenuestrosproductos pormedio
de nuestra cadena de distribucién,
que es lo que le da valor a la marca’,
agregod.

SOLUCIONES COMPLETAS

Entre los productos Motorola pue-
den encontrarse soluciones para vi-
deode la marca Avigilon; control de
accesos con su plataforma Access
Control Manager (ACM), analiticas
devideoatravésdel Avigilon Control
Center (ACC; y una nueva solucion
para comunicaciones: Wave PTX,

“Wave PTXes unasolucidonque pre-
sentamoshacealrededordeunanoy
medio. Se trata de un servicio de co-
municaciéninstantaneaporsuscrip-
cién que, a través de la nube, puede
conectar diversos grupos de trabajo
a través de diferentes dispositivos,
redes y ubicaciones logrando una
mayor cobertura de comunicacio-
nes, inmediata y sin cortes’, explico
Iglesias Paiz y agreg6 que el funda-

mento de esta solucién “es ofrecer
cobertura deradio en puntos donde
no haya cobertura celular. Asocian-
do Wave PTX, que es un equipo de
radio potente, robusto, con mapasy
posicionamiento pero que opera a
través de las redes 3G y 4G. cuando
salimos del ambito natural donde
las empresas ofrecen cobertura, ahi
Wave PTX puede ofrecer un servicio
de geoposicionamiento vehicular”.

“Esta solucion unifica redes celu-
lares con la transmision radial, evi-
tando tener dos o tres equipos para
cuandoalgunopierdecobertura.Esa
es la gran fortaleza de este quipo:
mantener la comunicacién entre un
objetivo y su centro de monitoreo’,
completé Pombo.

“Como empresa disefiamos solu-
ciones para la seguridad publica y
esaexperiencialatrasladmosalase-
guridad privada, un mercado quiza
menoscriticodesdeel puntodevista
de la seguridad en si, pero de igual
importancia’,djo Albertolglesis Paiz.

“Nuestra presencia en Intersec,
puede resumirse en una sola pala-
bra: intregracion. La idea es mostrar
todos nuestros productos, cémo
se integran entre si, qué soluciéon
de seguridad podemos ofrecer. Ese
es nuestro foco de atencion a nivel
mundial, poder mostrar esas partes
que conforman el todo de Motorola
Solutions”, cerré Eduardo Pombo.


https://bit.ly/Intersec_Motorola
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Camara Argentina

de Seguridad

GRUPO ISELEC SRL es miembro de la
Camara Argentina de Seguridad

% Buenos Aires
Gobierno de la Ciudad

DISPISICION N°® 263/AGC/2017

GRUPOQ ISELEC SRL es una empresa habilitada por el G.C.B.A.

bajo el registro N° 95 como Instalador y
Mantenedor de instalaciones fijas contra incendio.
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GRUPO ISELEC SRL es una empresa certificada
bajo la Norma 1509001:2015.
Estandar internacional de sistemas de gestién
de la calidad.
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B Empresa argentina que desde
hace mds de 30 afios innova con
sus productos en el dmbito de la
comunicacion. Fabrica y comer-
cializas productos de desarrollo
propio, entre los que se destacan
los comunicadores de alarmas,
compatibles con todos los pane-
les del mercado, la App CLICKy la
plataforma BEAT.

etioS.R.L.desarroll6Click,una

aplicacién que tiene mas de
5 afos en el mercado y hoy es una
aplicaciéon con méasde 25 mil descar-
gas de usuarios.”No solo la cantidad
dedescargas es unnumeroalto, sino
que la puntuacion en las tiendas vir-
tuales supera los 4.5 puntos, lo que
habla de la satisfaccion del usuario
final,queesaquienestadirigida”,dijo
Hernan Vallejos, Director comercial
de la empresa.

“Click fue una llave al mundo loT
para nuestra empresa, que logré
gran aceptacion tanto en nuestro
pais como en Latinoamérica. Fui-
mos una de las empresas pioneras
enintroducirloTenunaaplicacién,lo
que permite a la aplicacién manejar
un panel de alarmas —que es su ob-
jetivo principal- una serie de objetos
cotidianos’, amplio,

El manejo de loT, que permite ac-
ciones como encender una luz, abrir
unapuertaoencenderunsistemade
riego,“son funciones hoy muy solici-
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SE PARTE DE LA INTERNET
DE LAS cosas

tadasy convierten a la aplicaciéon en
una solucién de seguridad y confort,
“fidelizando clientes y optimizando
instalaciones viejas’, dijo Vallejos.

Nuestros comunicadores no solo
funcionan con Click, sino que tam-
bién son compatibles con las mas
potentes y completas aplicaciones
del mercado

PANEL DE ALARMAS

Intersecunadelasferiasmasimpor-
tantes de nuestro sector sirvio para
que Netio presentara el Panel Smart
Alarm de la Marca Vetti anunciando
de forma oficial larepresentacion en
Argentina.

Vetti Tecnologia es una empresa
brasilefa referente en el desarrollo
y fabricacion de alarmas inalambri-
casyautomatizacion, con masde 23
anos de trayectoria en el mercado,
que luego de posicionarse a nivel lo-
cal,llegaanuestropaisytieneplanes
de proyeccién global.

Nuestrosclientes, nosestan pidien-
do frecuentemente este tipo de so-
luciones, en base a ello analizamos
los mejores productos del mercado
y optamos por la experiencia y cali-
dad de los paneles Vetti. Esto llevd
a tomar la Representacion de Vetti
en Argentina, sumando un produc-
to de calidad a nuestra cartera de
soluciones, respaldado por nuestro
servicio de post venta y rma, que es

muy reconocido en el mercado, por
locualadoptamos el productocomo
propio. De esta forma expandimos
nuestra oferta de soluciones’, expli-
c6 al respecto el Director comercial
de Netio.

Con una linea de productos total-
mente inaldmbrica desarrollada con
tecnologias que permiten alos pres-
tadores de servicios de monitoreo
optimizar costosy brindarfunciones
Unicasconlafuerzade unequipo efi-
cienteentérminosde comunicacién
a la estacién de monitoreo.

Los paneles SMART ALARM cuen-
tan con 254 zonas inaldmbricas y
doszonas cableadas,ademasdedos
positivos para manejo loT. “Ademas
de ser un panel de alarmas, a través
de contactos secos, puede manejar
dispositivos analégicos, cumplien-
do con funciones de domética’,
adelant6 Herndn Vallejos sobre este
producto que formara parte del ca-
talogo de la empresa.

SE PARTE DE LA INTERNET
DE LAS COSAS

Netio's



https://bit.ly/Intersec_Netio
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en nuestros comunicadores?

Compatibilidad con Teclado virtual Q

Apps Maviles

Activacion/desactivacion ox 2 entradas de zona

de panel con APP para sensores NA o NC

Actualizacion remota Programacién remota
de firmware

y consulta de estado en Beat

2 salidas con Admite IP fijas
funcién de domoética y dindmicas

f » I3 netio.com.ar



https://www.netio.com.ar/
play.google.com/store/apps/details?id=ar.com.netio.click
www.facebook.com/netio.com.ar/
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www.instagram.com/netiosrl/
play.google.com/store/apps/details?id=ar.com.netio.click&hl=es_AR&gl=US
https://www.netio.com.ar/

B Fundada en 1998 y con sede
en Buenos Aires, hoy, Positron es
una empresa que sélo piensa en
innovacion, desde sus inicios y
tras el éxito obtenido en el mer-
cado automotriz comercializan-
do las reconocidas alarmas PST,
lanzan al mercado una alarma
residencial con excelentes carac-
téristicas y presentacion, como
asi tambien una serie de acceso-
rios que la complementan.

undada en 1998y con sedeen

Buenos Aires, lafilialargentina
de PST Electronics fue creada con el
objetivo de comercializar alarmas a
nivel nacional, dada la importancia
estratégica de este mercado en el
ambito regional.

Positronincorporaaltacalidadasus
productos desde su concepciény su
fabricaestdequipadacontecnologia
de punta en todos los sectores: drea
de montaje en superficie (SMD), pro-
cesos de soldadura, produccién de
cableadosysistemasautomaticosde
pruebas, con maquinas robotizadas
que garantizan alta productividad,
calidad y confiabilidad.

“Vinimos con dos lineas de produc-
tos”, anticipa Esteban Jager, Gerente
de Positréon: “la linea de alarmas re-
sidenciales hibridas de la marca Po-
sitrony la linea italiana de sensores
exteriores DUEVI, que esta teniendo
mucha aceptacion entre nuestros
clientes y ofrece como valor agrega-
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| Sistema de sequridad
de config iracian localy remota.

dola configuraciénintuitiva, para fa-
cilitar la tarea del profesional. Todo
estd alojado en la nube por lo que se
facilita el trabajo de los instaladores,
ahorrando tiempo y costo en cada
centralinstalada’;explicéeldirectivo.
“Todo lo que exhibimos en Intersec
puedeserprogramadodemanerare-
mota, incluso desde una aplicacion
en el teléfono se puede accederalos
sensores y programarlos’, amplié.
“Estamos teniendo una gran acep-
tacién —adelanté Jager-, principal-
mente porque nos estamos saliendo
un pocodelo convencional, son pro-
ductosinnovadores, que le permiten
alinstalador tener un diferencial a la
hora de ofrecer una instalacion.”

SERVICIOS

Para profundizar su alianza con los
integradores y potenciar su creci-
miento, la empresa comenzé a par-
ticiparenlacomunidaddeseguridad
compartiendo su experiencia en las
mayores exposiciones, y educando
a través de sus propios eventos y
seminarios. “La profesionalizacion y
el éxito de unintegrador es también
nuestro motor’, aseguro Jager.

El soporte de pos venta es funda-
mental para fidelizar al cliente y asi
lo entienden desde el mayorista, que
poneadisposiciondelinstaladoruna
linea de Whatsapp para cada marca

™ PGSITRON

4 HOME SECURITY

ALARM B
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Encontrd la entrevista en
https://www.youtube.com/c/negociosdeseguridad

comercializada.

“Como adicional, ofrecemos al ins-
talador todo nuestro soporte de in-
genieria para resolver cualquier pro-
blema que pueda surgiral momento
delainstalacién’, asegurdé el Gerente
de Positron quien agreg6 que, para
tranquilidad del profesional, la em-
presatiene convenios con diferentes
estaciones de monitoreo, “con siste-
mas probados y donde el instalador
puede ver el producto funcionando”.

“Estar presentes en Intersec es un
sin dudas una apuesta importante y
estarelacionado conun plandemar-
ketingy cercaniaconelcliente, apos-
tando también a eventos zonales en
SantaFe,CérdobaoMendoza,donde
tenemos distribuidores y estuvimos
dando una serie de capacitaciones’,
explicé Jager acercadelos planesde
Positron paraesteano.”Laapuestaes
ir hacia el cliente antes que esperar
aque vengan a comprarnos’, afirmo.

“Vemos en el interior la necesidad
de sentirse cerca del distribuidor,
demuestran mucho interés por cada
uno de los productos que presenta-
mos. Es un mercado muy receptivo
a las nuevas tecnologias y que de-
berseratendido de lamejormanera’,
concluyd Jager.


https://bit.ly/Intersec_Positron
https://www.youtube.com/watch?v=5J6R6t9eKGE
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Fire Systems
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EMPRESA DE SERVICIOS DE SEGURIDAD ELECTRONICA INTEGRAL

Somos una empresa con 20 afos de trayectoria en el mercado de Seguridad Electronica, contamos con un personal

altamente capacitado para desarrollos de proyectos, instalacion'y comercializacion de equipos de alta seguridad.
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B Siera se enfoca en el diserio
de soluciones confiables para el
sector de seguridad electrénica,
ofeciendo al mercado productos
para CCTV, control de acceso,
audio profesional, domdtica e
intercomunicadores.

Su compromiso es innovar y, a
partir de resultados exitosos,
busca ofrecer la mejor solucion a
la medida de cada necesidad, sin
importar el tamano del proyecto
es pequeno, mediano o grande,
ya que un representante local lo
ayudard a encontrar la solucién
adecuada.

etrds de Kit Experto se en-
cuentraungrupo de profesio-
nales que trabaja para entender las
necesidades del profesional de la se-
guridadelectrénicay paralograr mas
oportunidades para sus socios de
negocios. “Entendemos que nuestro
éxito depende del éxito de nuestros
socios y clientes y en pos de ello tra-
bajamos’, dijo Alejandro Barruffaldi,
Socio Gerente de Kit Experto, socio
de negocios de Siera en Argentina.
Barruffaldi recibié a Revista Ne-
gocios de Seguridad en el stand de
Intersec y agradecio la oportunidad
de poderllegaraloslectores através
desus paginas.“Larevistafueunode
los puntales principales para soste-
nernos en la pandemia, ofreciendo
nuestros servicios y llegando a los
clientes a través de sus paginas y re-
des sociales. Esto nos permitié enca-
rar nuestra presencia en Intersec de
manera éptima, ofreciendo un espa-
cio pensado tanto desde lo tecnolo-
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gico como desde la experiencia del
cliente, en un espacio descontractu-
rado donde interactuar y mantener
unencuentroamenodespuésdedos
anos”, dijo el directivo.

“Nuestra prioridad, desde Kit Ex-
perto y en la alianza con Siera, esel
respeto comercial y por eso el dise-
fio de este stand: la pandemia dejo a
muchos de nuestros clientes afuera
delacadenadevalorynosotros que-
remos recuperar eso, queremos que
cadaeslabon de esa cadenavuelvaa
fortalecerse y por eso estamos muy
enfocados en ese aspecto, en reva-
lorizar la relacién personal’, amplié.

Encuantoalosproductos, Barruffal-
di sintetizd que el foco estuvo pues-
to en las cdmaras térmicas. “Fue uno
de nuestros principales productos
durante los ultimos afos —aseguré-,
principalmente aquellas con detec-
cibn automatica de temperaturacon
muchasfuncionesdevideoanalitico.

CONTINUIDAD POS PANDEMIA

“Durante la pandemia fuimos con-
siderados trabajadores esenciales y
gracias a esa categorizacion pudi-
mos explicarles a nuestros clientes
las posibilidades que les ofrecian los
productos con deteccion de tempe-
ratura, asesorandolos en el servicio
que podrian brindarles a sus propios
clientes, necesitados de soluciones

Encontrd la entrevista en
https://www.youtube.com/c/negociosdeseguridad

para poder seguir trabajando’, ade-
lanté Barruffaldi respecto a lo que
fue su caballito de batalla durante la
presencialidad restringida.“Al contar
contecnologiacapazderespondera
esa problematica, pudimos sobrelle-
var esos dos ainos tan dificiles parala
industria en general’, aseguré.

En relacién a lo que podria venir
luego de la exposicion, Barruffaldi
adelanté queapartirdelntersec,que
permitio retomar ese contacto per-
sonal con el clientey el posible clien-
te,"seabreuninteresanteabanicode
posibilidades que debemos trabajar
de manera conjunta, comunicando
de manera efectiva lo que ofrece-
mos y qué pueden obtener a través
de nuestras soluciones. Mostrar una
marca que respeta comercialmente
cada eslabén de valor de la cadena
esel sostén de nuestraempresay eso
es lo que buscamos, que el cliente
sepa que estamos para asesorarlo
y acompanarlo en cada uno de sus
proyectos”.

“TantoKitExpertocomoSiera, nues-
tra marca insignia, sabemos que de-
trds de cada empresa hay personasy
eso es lo que valoramos: la relacion
entre las personas como factor de
crecimiento”, concluyé Barruffaldi.


https://bit.ly/Intersec_Siera
https://youtu.be/RjF2VUguT0k
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B Enfocada en la distribucion de
sistemas de deteccion y extincion
de incendio, True Digital Systems
retne las condiciones necesarias
para dar soluciones integrales
a un proyecto, proporcionando
asesoramiento, ingenieria, pro-
yecto y los equipos para cada
sistema. Cuenta , ademds, con
el servicio de programacion,
puesta en marcha y capacita-
cion. Gracias a las experiencia,
capacidady confiabilidad de sus
integrantes y la calidad marcas
liederes, convierten en una de las
empresas lideres del sector.

omo en ediciones anteriores,

True Digital Systems (TDS)
estuvo presente en Intersec, donde
presentaron sus fundamentos des-
de que se establecié la empresa:
soluciones para deteccién y extin-
cién de incendios. “Mostramos lo
que hacemos desde que existe TDS,
que es la provisiéon de equipos para
deteccion de incendios de Notifier,
marcade Honeywell de laque somos
representantes. Este aflo incorpora-
mos también Fire-Lite, otra marca
del fabricante, en una apuesta para
masificar también a través de TDS
esas soluciones, que son un poco
mas accesibles desde los costos, con
el mismo nivel de calidad de todos
los productos Honeywell’, adelanté
Dario Gonella, Presidente TDS.

El 95% de la actividad de TDS pasa
por el mercado delfuegoy en el mar-
co de Intersec mostraron las opcio-
nes que ofrece Fire-Lite y, adelanto
Gonella, estan analizando “sumar
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los productos de video Honeywell al
mercado”."Esto esalgo muy incipien-
teauny estamos estudiando tantoel
mercado como las posibilidades que
nos ofrece lamarca para competir en
ese segmento’; explico el directivo.

TECNOLOGIA PROBADA

La tecnologia enfocada en la pro-
teccioén contra incendios es tan vie-
ja como robusta. “Es muy complejo
introducir algun cambio porque si
éstefalla, se puedenperdervidas.Ho-
neywell, como empresa de vanguar-
dia de la industria, estéd trabajando
en unos sistemas de mantenimiento
on line, a través de los cuales podria-
mos monitorear esa vieja tecnologia,
transformandola en inteligente’,
adelanté6 Dario Gonella.

“Estamos probando el sistema y
mostramos cémo podemos hacer el
seguimiento y monitorear qué pasa
con un sistema de deteccién cuan-
do se activa, donde esta la falla si es
que se detecta. No necesitamos ir al
lugardelainstalacion paralograrese
diagndsticoy eso se logré a partir de
la pandemia, ante imposibilidad de
hacerlo de manera presencial. Mas
alla de ese adelanto, el detector, fun-
cionalmente, sigue siendo el mismo
que hace 20 afios, quiza con algun
cambio estético”, explicd

Acerca de cédmo seguira la campa-

Encontrd la entrevista en
https://www.youtube.com/c/negociosdeseguridad

faconFire-lite, Gonellaadelanté que
desdeTDS, “laideaes mostrarlos pro-
ductos en todas las ferias, tanto na-
cionalescomoencadaregiondelpais
y comenzar a trabajar en ladifusion a
través de nuestras distintas oficinas.
La idea es llegar al cliente que por
razones de costos no puede acceder
a un panel de Notifier".

“Honeywell se caracteriza por un
respaldo total a sus clientes y ya te-
nemos confirmadas una jornada de
capacitacion en Cérdoba y otra en
SantaFe, que estaran a cargo del per-
sonaldeHoneywellyqueseorganiza
a través de TDS como distribuidor”,
dijoenreferenciaalservicioalcliente.

EnreferenciaalaproyecciondeTDS
para este afo, Gonella anticipé que
esperan “un crecimiento de alrede-
dor del 30%". “Quiza parezca un nu-
mero alto para una empresa en este
contexto, pero tenemos una oferta
de soluciones que nos hace pensar
en esos numeros”.

“También consolidamos nuestra
oficina de Cérdoba y estamos en un
momento que,apartirdelainclusion
deFire-litepodremosllegaraclientes
que hoy no nos compraban. Elapoyo
de Honeywell para ese crecimiento
también es fundamental”.


https://bit.ly/Intersec_TDS
https://youtu.be/rQ33Vst8fYQ
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B Empresa especializada en tec-
nologia de control de acceso que
emplea la verificacion biomé-
trica como su técnica principal.
Sus directivos afirman que su
éxito estd basado en la lealtad
y las buenas realaciones con sus
clientes, siendo files a su lema
“Responsabilidad, Integridad, In-
novacién y Excelencia’.

Con sede en Shenzen, China, su
personal estd conformado por
mds de 3,600 empleados entre
comerciales, administrativos, per-
sonal de planta, servicio técnico e
ingenieros de I+D.

in duda uno de los mayores

fabricantesydistribuidoresde
productosy sistemas paracontrol de
accesos,ZKTecoArgentinaestuvoen
Intersec Buenos Aires con noveda-
des para todos los segmentos.

“Es un verdadero placer volver a
participar de eventos como Intersec,
los extrafdbamos y por eso es que
nos preparamos de la mejor mane-
ra, diseflando un espacio donde el
visitante pudiera recorrer y probar
todas nuestras soluciones”, expresé
Marcelo Sosa, cofundador y Director
de Tecnologia de ZKTeco Argentina.

“En los ultimos cuatro anos, ZKTeco
tomé un rol muy importante, tanto
a través del trabajo de los distribui-
dores como gracias al avance de la
tecnologia, que se adaptd rapida-
mente a las condiciones que impo-
nia la pandemia. Adecuamos nues-
tras solucionesy diseflamos equipos
contomadetemperaturayreconoci-
miento facial con o sin barbijo lo que

{ Descubri
mas de esta
EMPRESA en el
catélogo digital
de Intersec.
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nos permitié crecer y desarrollarnos
en un contexto social y econémico
complejo’, dijo. “Fueron cuatro afos
de adaptacion, en los que crecimos
y vimos como el mercado sellené de
equipos ‘verdes”; afirmo.

En cuanto a su rol en la compaiia,
Sosa asegurd que se siente “afortu-
nado de seqguir siendo parte de la
empresa’,eneste casocomoDirector
de Tecnologia, compartiendo “res-
ponsabilidades con un nuevo CEO
que lleg6 desde casa matriz, luego

Ln

de un paso porla oficinade Panama.

NOVEDADES

Desde 2018 y pandemia mediante,
ZKTeco no dejé de trabajar en la in-
vestigacién y desarrollo de nuevos
productos. Asi, para fines de 2022,
estara presentando la nueva plata-
forma de software para control de
accesos, que integrara parking, con-
trol de visitas, control de personal y
una integracion que disefada junto
al equipode Digifort, exclusivamen-
te para Argentina.”Las soluciones de
control de accesos son cada vez mas
fuertes y robustas en reconocimien-
to facial sin contacto, ademas de la
integracién de cuatro tecnologiasen
una: reconocimiento facial, huella
digital, tarjeta y reconocimiento de
palma. Esto ofrece al cliente la posi-
bilidad de elegir qué solucién o pro-
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Encontrd la entrevista en
https://www.youtube.com/c/negociosdeseguridad

ducto se adapta a sus necesidades
segun el proyectoy su presupuesto’,
manifesté Marcelo Sosa.

En relacion a lo que vendrd, ZKTeco
decidié redoblar la apuesta, incre-
mentando sumarketshareen control
deaccesosyapuntandoasumarparti-
cipacion en el segmento de tiempoy
asistencia.”Paralo quer resta del afo,
nos enfocamos en las barreras para
control de entrada, que son produc-
tos muy confiables con un excelente
diseno.También estamos trabajando
paraingresar en el mercado del retail
através de nuestros dispositivos POS
y en educacion a través de pantallas
interactivas, que pueden trabajar
como un pizarrén inteligente. Estan
equipadas con sistema Android, al
que se le puede cargar un sistemas
operativode Windowsy cuentan con
camara integrada’, adelanto Sosa.

Laempresa también mostré la nue-
va familia de cerraduras inteligentes,
que se pueden conectar en red sin
necesidad de cable.“Cada una tiene
caracteristicas particulares que las
convierten en la solucién ideal para
residenciasy hoteles. Ademas conta-
mosconelsoftwareespecificoquelas
acompana y distintas soluciones se-
gun cual sea la necesidad’, afirmé.
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TERMINALES DE RECONOCIMIENTO FACIAL EqU|pOS con |a MEJOR
OB uni-ubi | [ urace relacion entre COSTO

Ahorre tiempo, Disfrute la vida y PRESTACIONES
www.uni-ubi.com.ar del mercado

Uface 5/ Uface 5 Lite / Uface 5 Temp

- 99,99% de precisién de reconocimiento

* Capacidad de rostros: 50000/100000

* Reconocimiento facial de alta performance

* Velocidad de reconocimiento inferior a 1 seg.
* Reconocimiento facial Dual Live Detection

* Reconocimiento dual por tarjeta EM y Mifare
* Deteccién en vivo

+ USB para descarga de datos

- Wifi

* Uface 5:
- Almacenamiento masivo de 8GB
- Camara dual de 2M pixel
- Dimensiones: 190.00mm*87.53mm*17.00mm

* Uface 5 Lite:
- Pantalla tactil capacitiva de 5 pulgadas
- Camara dual de 1M pixel
- Dimensiones:
185.80£0.50mm*93.78+0.30mm*22.50+0.50mm

* Uface § Temp:
- Pantalla tactil LCD IPS de 5 pulgadas
- WDR HD de doble camara
- Deteccion de mascarillas
- Medicidn rapida y estable de temperatura de la frente
- Dimensiones: '
216.23 mm *90.00 mm * 26,00 mm Sdk push disponible + APIs para integradores y desarrolladores

DISTRIBUIDORES OFICIALES EN ARGENTINA / 12 MESES DE GARANTIA
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y Seguro Multi-usuario escenarios complejos TECNOLOGIA

Disefiamos y desarrollamos soluciones a medida, eficaces y sustentables
Controles de acceso biométrico y sensores de temperatura corporal

a HIKVISION' @Jhua Qemeno (OB uniubi | §ueace

Todos los logos y marcas estan registradas por sus fabricantes

Iberd 2618 PB (C1429CMJ) C.AB.A. | +54 11 -4544-5898 | biocard.com.ar | info@biocard.com.ar | in |
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Contamos con los mejores productos
yara fortalecer la seguridad de su hogar
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SEGURIDAD ELECTRONICA SR.L.

Incorpora la ultima
tecnologia en
soluciones de
control de accesos

UBIO-XIRIS

El nuevo control de acceso y terminal de
tiempo y asistencia con reconocimiento
de iris y sensor térmico integrado.
Reconoce al iris a hasta 50cm de
distancia al mismo tiempo que mide la
temperatura del usuario.

Su alto rendimiento garantiza una
velocidad de emparejamiento de hasta
40.000 templates por segundo
brindando una mayor seguridad.

AC-1100

La terminal de gestion vy
control de accesos y horarios,
permite la autentificacion
multimodal, identificando
al usuario a través del uso
de tarjeta RFID, llave mauvil
y clave numérica o PIN.

Admite comunicacion con
sistema de tarjeta movil y
de Bluetooth para mayor
conveniencia y comodidad.

UBIO-X FACE

Posee la ultima tecnologia
en reconocimiento facial.
Es capaz de identificar
personas a una distancia
de hasta 3 metros, auin con
la presencia del barbijo, al
mismo tiempo que mide su
temperatura corporal.

Prohibe el acceso a aque-
llos que posea una alta
temperatura y da un aviso
ante la ausencia de barbijo.

UBio-X Face
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@ www.elcasrl.com.ar

9 Las Casas 3777 (C1238ACG). Boedo. Argentina

m ventas@elcasrl.com.ar / info@elcasrl.com.ar
Q (+54) 11 4925 4102

Complementan la familia
de productos de VIRDI
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O Marketing

El marketing

y el monitoreo mayorista

Claves para el crecimiento

A la hora de contratar un proveedor de monitoreo mayorista pueden surgir distintos interrogantes

relacionados con el prestador. Tener la certeza de cémo responder a cada posible cliente es clave

para posicionarse como referente del sector.

Alan Costa
Director de Operaciones Sesytel
alan@sesytel.com.ar

A | momento de buscar una

empresa de monitoreo ma-
yorista surgen algunas preguntas
tales como jen qué empresa puedo
depositar la confianza de mis clien-
tes? ;Cuadl es mi costo de oportuni-
dad al contratar una empresa que
conozco frente a una de la que aun
no tengo referencias? ;Qué servicios
brindan aparte del monitoreo tradi-
cional? ;Cuenta con las habilita-
ciones correspondientes?

Estas y muchas mds preguntas se
presentan cotidianamente en la
cabeza de los directores de aquellas
empresas que se encuentran en
la busqueda de un cambio en sus
estructuras de negocio. Y no es ex-
clusivo de grandes organizaciones:
también surgen en pequefias em-
presas o técnicos instaladores que
buscan dar sus primeros pasos en el
monitoreo de alarmas.

Estamos seguros de que SESYTEL
serda un aliado estratégico para
quienes adopten nuestro servicio
de monitoreo mayorista. No solo
brindamos monitoreo para las
cuentas de nuestros clientes, sino
que también ayudamos a lograr un
crecimientosostenidodelaempresa
a lo largo del tiempo a partir de la
implementacion de herramientas y
campanas de marketing digital.

Retomando las preguntas que sue-
len hacerse durante el proceso de
seleccion, SESYTEL no solo es una
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empresa transparente, de confian-
za, familiar, habilitada, pionera en el
cumplimiento de las normas IRAM
vigentes, sino que también ofrece
servicios integrales de tecnologias
aplicadas a la seguridad como
totems de seguridad para edificios,
porteria virtual, monitoreo de ima-
genes mediante sistemas de VSS
con analiticas de video, y rastreo
satelital para vehiculos, bicicletas y
mascotas. Ademas, nuestros clientes
tienen a disposicidn nuestra area de
marketing digital en la que podran
disefar sus logos (si aun no lo
tienen), realizar campanas de e-mail
marketing a grandes bases de datos,
gestionar y administrar campafas
de Google Ads y de redes sociales,
edicién de imagenes y videos, crea-
cibnymantenimientode paginaweb
y/o landing pages, etc.

Hoyendia, el serviciode monitoreo
se encuentraaln muy vigentey esto
puede demostrarse observando las
inversiones millonarias en publici-
dad que hacen algunas empresas

multinacionales, que obtienen un
rapido crecimiento como resultado.
Para hacerle frente a estas empresas,
es importante lograr un contunden-
te posicionamiento de la marca. Con
esto en mente, es necesario realizar
una planificacién a nivel digital para
que los potenciales clientes no solo
encuentren a sus empresas en todo
el ecosistema digital, sino que vean
un lugar armonioso, con informa-
cion de interés, que les sirva para
comparar con otras opciones que
Unicamente le intentan vender sin
darles un valor agregado.

Por ultimo, y a los efectos también
de competir con empresas de gran
envergadura, es fundamental cono-
cer sus falencias a nivel tanto técnico
como de servicio y potenciar una
propuesta de valor superadora.
Gracias a todo este valor agregado,
en Sesytel nos consideramos mas
que un servicio de monitoreo ma-
yorista: somos un aliado estratégico
para el crecimiento sostenido de
cualquier empresa. |



EVITE MULTAS E INTIMACIONES
CONTRATE EMPRESAS LEGALMENTE

HABILITADAS

SERVICIO DE EXCELENCIA b7
MONITOREO MAYORISTA SESYTEL

Solutions

¢POR QUE ELEGIRNOS?

- Empresa legalmente habilitada.

- Pioneros en aplicar y asesorar sobre los
alcances de las normas IRAM vigentes.
- Mas de 30 afios de monitoreo ininterrumpidos.

.QUE OFRECEMOS?
- Tarifa 100% plana.

- Servicios para casas, comercios, edificios y barrios privados.
- Proveemos tétems de seguridad para consorcios.

- Servicios de Video Verificacion, deteccion de incendios y logistica
vehicular.

- Recepcion de todos los vinculos de comunicacion.
- APP celular personalizada con el logo de su empresa.

- Servicios personalizados conforme a las necesidades del cliente
final.

BENEFICIOS Y PREMIOS EXCLUSIVOS PARA EMPRESAS QUE
SUPERAN LAS 10, 30, 50 Y MULTIPLOS DE 100 CUENTAS.

NOS AVALAN MAS DE 30 ANOS DE TRAYECTORIA Y SABEMOS
COMO CUIDAR EL FRUTO DE TU TRABAJO.

EMPRESA DE SEGURIDAD MIEMBROS DE

CENTRAL DE MONIToreo 1 t&- Gral. Juan Domingo Perdn 3455,
HABILITADA EN

ACORDE NORMA IRAM 4174 \/alentin Alsina
) A CAESBA a— Tel. 0810-999-SESY(7379)
A el T (IRAM) ventas@sesytel.com.ar
CEMARA - https://sesytel.com.ar/monitoreo-mayorista/
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Monitoreo.com
es una agrupacion de
profesionales y empresas dedicadas a
la seguridad que comparten recursos y experiencias.
Hacemos monitoreo en RED por internet desde
hace 20 anos y continuamos desarrollando la
Seguridad 4.0 con planificacion para una
vision compartida, acompanada de
un plan de carrera.

En monitoreo.com, no nos adaptamos a los cambios,
nos ADELANTAMOS.

@ monitoreo.com’

Lo invitamos a formar parte de nuestra RED mundial de profesionales:
Asociese en www.monitoreo.com/socio



www.monitoreo.com
www.monitoreo.com/socio

CENTRO DE
MONITOREO
MAYORISTA

Nos especializamos exclusivamente en el

monitoreo mayoristas, no atendemos clientes
finales.

La sequridad y la trasparencia en

el manejo de las cuentas de nuestros
dealers asociados es nuestra prioridad.

Ponemos a su alcance una completa gama
de soluciones, para que pueda brindar
mejores servicios a su cliente.

e 03364461592
e info@gruporsi.net

wWww.gruporsi.net

GRUPORSI

Red de Seguridad Integral

@ SOLUCIONES PARA
EMPRESAS DE VIGILANCIA
VIDEO VERIFICACION DE ALARMAS

,@ RASTREO SATELITAL

VIDEO CONTROL

SERVICIOS ESPECIALES PARA
osd juun] 000 BARRIOS, EDIFICIOS Y MUNICIPIOS

ﬁ APPS DE SEGURIDAD FAMILIAR

b&l) moNITOREO DE ALARMAS

Asociado a
Operatividad Full 24
SEMARA Operatividad Par-time
il Operatividad Respaldo

Empresa Habilitada Resolucion DI-2016-441-DGSPR (CABA) RESOL-2019-660-GDEBA-DPGSPMSGP Pcia de Bs As)

EMPRESA INTEGRANTE DE GEMM GRUPO DE EMPRESAS DE MONITOREO MAYORISTA
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Actividades y proyectos

CEMARAy un segundo semestre
cargado de novedades

La Camara continuda avanzando con las dltimas novedades comunicadas,
mientras comparte nuevas actividades que se suman a la agenda. Una de ellas
es poner en funcionamiento su nuevo departamento de comunicacion.

Como parte de su continuo traba-
jo con el sector, CEMARA avanza en
la comunicacién con los socios que
comenzaron su proceso de habilita-
cién en la provincia de Buenos Aires
en el marco del convenio firmado en el
Ministerio de Seguridad bonaerense
en 2017. El objetivo es que todos ellos
logren terminar el tramite y obtengan
la correspondiente habilitacién como
Prestador de Seguridad Privada, se-
gln lo que indica la Ley 12.297. Por
su parte, en el ambito educacional,
la Camara ha motivado y participado
de una serie de reuniones con la Uni-
versidad de San Martin para crear una
licenciatura o curso de capacitacion
técnica para idéneos en seguridad
electrénica y monitoreo. Ademas, esta
trabajando en la apertura de nuevas
delegaciones en elinterior del pais, tal
como se ha adelantado en la edicién
anterior de esta revista.

En cuanto a los nuevos proyectos,
desde la comision directiva progra-
maron nuevas actividades que suman
valor a la gestion y benefician a sus
asociados. Entre ellas se encuentra la
formacién de un grupo de afinidad en
seguros de mala praxis, lo que hace
que los socios de la Camara tengan
una cantidad de condiciones especia-
les méas favorables para su contrata-
cion, entre las que se incluyen precios
especiales.

Otro desafio es sumar al equipo de
trabajo un agente de prensa para difun-
dir las acciones que genera CEMARA

CAMARA DE EMPR__ES_AS“,

en forma permanente tanto entre el
plblico como también hacia las orga-
nizaciones nacionales, provinciales y
municipales. El objetivo es posicionar
a CEMARA como camara de referen-
cia ante empresas y usuarios en rela-
cién con la seguridad electrénica y el
monitoreo. También se incorporara
un director ejecutivo para acelerar las
gestiones con los organismos oficia-
les y los asociados, para asi brindar
mas servicios y beneficios.

Como se comunicd anteriormente, la
intencién de la Camara es modificar
el estatuto social para poder incor-
porar otras industrias que utilizan el
monitoreo y, de esa manera, asociar
mas empresas y lograr una mayor
representatividad en el mercado.
A las actuales categorias de socios se
agregaran, entre otras, los bancos y
las redes comerciales con automoni-
toreo.

MAS PROPUESTAS

e Realizar acuerdos de prestacion de
servicios a precios especiales para
los socios o sus clientes como segu-
ros de salud, asistencia al viajero,
asistencia o soporte de tecnologias
para celulares, notebooks vy tablets,
entre otras opciones.

e Acompanar a los asociados ante
los organismos de control cuando
requieran denunciar competencia
desleal por parte de colegas que no
tengan las correspondientes habili-
taciones en sus jurisdicciones.

AVENIDA BELGRANO 1315

e Seguir ampliando la cantidad de
cursos de capacitacion a través del
Campus Virtual, con nuevos temas
de interés para los asociados y sus
colaboradores.

e Encomendar al estudio contable un
analisis de costos de empresas de
monitoreo, mayoristas y minoristas,
y de distintas regiones del pais, de
modo de tener un valor referencial
sobre el cual las empresas habilita-
das que cumplen con todas las car-
gas impositivas puedan justificar sus
precios al pablico.

e Actualizar el proyecto de ley de
Seguridad Electrénica y Tecnologias
Aplicadas a la Seguridad, para insis-
tir ante todas las provincias, organis-
mos privados y del Estado, politicos,
funcionarios y legisladores sobre la
necesidad de adaptar y modernizar
las leyes actuales de seguridad pri-
vada en todo el pafs.

e Intensificar la relacién de la Cama-
ra con Defensa al Consumidor, de
manera que CEMARA sea su referen-
te ante situaciones a dirimir con los
clientes finales.

e Renovar la pagina web y las redes
sociales, con nuevos disefios y fun-
cionalidades.

e Crear un evento anual para profesio-
nales de la seguridad electrénica.

e Intensificar la relacién con otras
camaras del sector, tanto dentro
como fuera del pais, para crear siner-
gias y lograr ventajas competitivas
para los socios y la actividad.
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éSos instalador independiente?

Sumate a nuestra red de distribucion
nacional y ofrecé el servicio de monitoreo mas efectivo
a tus clientes conectandolos con nuestro servicio de

monitoreo.

Consulta los beneficios que tenemos para vos.

Conocé mas

e PRIORIDAD (011) 3723-2323 | INFO@PRIORIDAD1.COM | WWW.PRIORIDADI1.COM
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Baterias importadas para motos (acido y Gel)

Aplicables en motocicletas, grupos electrégenos, etc.

BATERIAS NACIONALES PARA ENERGIA SOLARY EOLICA  stock permanente en bateias importadas

también tenemos en stock permanente

De 12Volt 105 ah y 6 Volt 225 ah baterias de 12 volt 7 amp nacionales recicladas,

marca RISTTONE.
Se recomienda su uso solo en alarmas.

RISTTONE

Tecnologla de punta

Nuevas Baterias de Litio de 12-24-36-48 Volt en diferentes amperes

BATERIAS PARA : Alarmas, UPS, Luces de Emergencias, Boyeros eléctricos, Juguetes, etc.
» Cortadoras de Césped - Carros de Golf - Hidrolavadoras Barredoras - Tijeras Hidraulicas - HidroGriias
* Motos: Importadas / Nacionales - JetSky - Cuatriciclos
» Automotores - Camiones - Grupos Electrogenos

TRABAJANMOS CON TARJETAS DE CREDITO

- Manm

RISTOBAT -
@batenasnstobat
RISTOBAT S.R.L. Cangallo 3984 - (1872) Sarandi - Buenos Aires - Argentina

Tel: (54 11) 4246-1778 - Fax: (54 11) 4246-6447
info@bateriasristobatsrl.com.ar - ventas@bateriasristobatsrl.com.ar - www.bateriasristobatsrl.com.ar
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SISTEMAS DE CONTROL DE ACCESO

Puertas Automaticas | Molinetes | Pasillos de Seguridad

DCM Solution, principal fabricante de equipamiento para sistemas de
control de acceso, ofrece una linea completa de productos para asistir a
distribuidores e integradores a mejorar las soluciones de seguridad y hacer
crecer su negocio.

Para mas informacian visite WWww.dcm.com.ar B I‘ m

solution
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SAFE CITY

BY FULLTIME
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EN UN ECOSISTEMA TOTALMENTE INTEGRADO Y DEDICADO
ESPECIFICAMENTE A LA SEGURIDAD COLECTIVA DE LAS PERSONAS.

SAFE GITY

oooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooo

SAFE CITY es una vision de desarrollo urbano que integra multiples soluciones de tecnologia de la
informaciéon y comunicacion (TIC), Internet de las cosas (loT) y practicas innovadoras volcadas a la seguridad.

Esta solucién tiene como objetivo reducir los delitos y mejorar los tiempos de respuesta del accionar policial.
Con su aplicacion, Safe City logra como resultado una ciudad mas segura para toda su poblacion.

ELEMENTOS TECNOLOGICOS QUE INTEGRAN NUESTRO ECOSISTEMA

VIOLENCIA
DE GENERO

Av. Libertador 7274, C.A.B.A.
info@fulltime.com.ar www.fulltime.com.ar  Tel.: (011) 5352-8450

Si es actual, es Fulltime.


mailto:info@fulltime.com.ar
www.fulltime.com.ar
https://goo.gl/maps/MLv2t6uNcTWG3cZGA
Tel:+541153528450
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iModernice hoy su Acceso! Robustas, Elegantes y de Bajo Mantenimiento

Ca0 ) A
i BUZON DE
FACIAL ﬁ- BIOMETRIA RFID R/DNI ﬂ

Un desarrollo innovador que combina el disefio y la ingenieria de una forma ideal, compatible con la integracién de
las tecnologias claves de identificacion.

® Compatible con cualquier Control de Accesos del mercado

® Pyertas de vidrio templado retroiluminadas, personalizables con el logo de la organizacion
® | uces LEDs RGB en el frente, tapas, vidrios laterales y puertas con colores configurables
® Buzon de visitas interno con sensores Dual-Tech de ingreso efectivo y caja llena

® Versiones peatonales y de puertas ampliadas para personas con movilidad reducida

Argentina

o
1V intelektron

@ +549(11)3600-9000 (L) +54(11) 22059000 () ventas@intelektron.com (&) www.intelektron.com



mailto: ventas@intelektron.com
www.intelektron.com
tel:+541122059000
https://api.whatsapp.com/send?phone=541136009000
www.intelektron.com/Soluciones/MolinetesPasarelas/Pasarelas/Pasarela-Motorizada
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