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Kit Experto sigue creciendo,
amplia su plataforma digital
sumando esta novedosa y
fundamental herramienta
para empresas integradoras y
profesionales independientes.
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SWITCH CCTV POE PROFESIONAL

Con innovador sistema de refrigeracion
gracias a su geometria de conveccién

« Sin partes mecanicas
» Sin contaminacion sonora
« Mayor confiabilidad

Disipacidn Conveccion

GARANTIA DE POR VIDA c@ GARANTIA

CYGNUS 2 www.cygnus.la
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LINEA ENTRY LEVEL

5$1004-60

100 | | 6owW
. Mbps | | POE
=

4 ports entry level

= 4x puertos PoE+ @100Mbps

= Hasta 60W total PoE

= Uplink: 2x Ethernet @100Mbps
» Modo CCTV hasta 250Mts

+ 1.25Gbps / 0.88Mpps

$1008-120

100
Mbps

8 ports entry level

« 8x puertos PoE+ @100Mbps
« Hasta 120W total PoE

« Uplink: 2x Ethernet @1Gbps
» Modo CCTV hasta 250Mts

« 5.6Gbps / 4.2Mpps

$1016-200

® 300W
T PoE
16 ports entry level

« 16x% puertos PoE+ @100Mbps

+ 300W total PoE c/ indicador consumo
« Uplink: 2x Ethernet @1Gbps +

1x fibra optica SFP

« Modo CCTV hasta 150Mts.

$1024-300

@:@ 420W
T PoE
24 ports entry level

« 24x puertos PoE+ @100Mbps

« 420W total PoE c/ indicador consumo
« Uplink: 2x Ethernet @1Gbps +

1x fibra optica SFP

* Modo CCTV hasta 150Mts.

+ 7.2 Gbps / 5.36Mpps

LINEA HIGH END

$2004-240

Ej 1000 ’oi‘ 240W

4 ports industrial PoE

= Alimentacion redundante

« Fanless: disipacion de calor
sin ventilador mecénico

+ 4x puertos Hi-PoE @1Gbps

= Hasta 240W total Hi-PoE

= Uplink: 2x Ethernet @1Gbps +
2x fibra 6ptica SFP

= 5.6Gbps / 4.2Mpps

$2024-420-FL

DE POR VIDA

$2008-150-V2

i 1000 “'\

8 ports industrial PoE

« Alimentacién redundante

« Fanless

« 8x puertos PoE+ Gigabit @1Gbps
« Hasta 150W total PoE

= Uplink: 4x fibra 6ptica SFP
(soporta fast-ring)

« Modo CCTV por consola

= Administrable L-2

= Salida a relay programable por
caida de enlace

= 24Gbps / 17.9Mpps

24 ports high end PoE

» 24x puertos PoE+ @1Gbps

* Hasta 420W total PoE

* Uplink: 4x puertos Fibra SFP @1Gbps
* Administrable L-2

* 56Gbps / 41.7Mpps

\J

info@cygnus.la

$2024-420

24 ports high end PoE

= 24x puertos PoE+ @1Gbps

+ Hasta 420W total PoE

= Uplink: 2x Ethernet @1Gbps +
2x fibra éptica SFP

+ Administrable L-2

+ 56Gbps / 41.66Mpps

58024-10G / S824-10G

+ 8.8 Gbps / 6.55Mpps

24 ports modular core switch PoE
= Fuente de alimentacién redundante

« 3 Slots p/ médulos $7024-8F/8T

« Uplink: 2x Ethernet @1Gbps +

2x fibra dptica SFP

= Transmision de datos de alta velocidad
+ Administrable -2

« 70Gbps / 42Mpps

24 ports high end PoE / Sin PoE

* 24x puertos @1Gbps

* Hasta 370W total PoE

* Uplink: 4x puertos Fibra SFP @10Gbps
* Administrable L-3

* 128Gbps / 96Mpps

GARANTIA DE POR VIDA

Cygnus Electronics
Tel: (011) 5278-0022 / 3221-8153
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Big Dipper ©)byrna
PROTECCION NO LETAL

23U S Lanzadora

La BYRNA SD es un dispositivo de seguridad personal compacto no letal alimentado
por gas que dispara proyectiles cinéticos o quimicos de calibre .68 rellenos de una
mezcla de polvos irritantes PEPPER, PAVA o CS (gas lacrimégeno). El mecanismo de
perforacion mecénica patentado permite que el cilindro de gas permanezca sin
danarse dentro del cafédn, listo para usarse.

Al apretar el disparador, sin el seguro activado, el mecanismo del disparador
simultadaneamente perfora el cilindro y lanza el proyectil. Este proyectil lleno de gas
pimienta estalla al impactar e incapacita a la amenaza.

Efectividad:
Autonomia:

Velocidad de disparo: 90 m/s (promedio)

20 mts
25 disparos por cartucho de CO2 de 8g

Capacidad del cargador: | 5 unidades

CAGL LSRR Kit completo

La BYRNA SD se vende como un kit “listo” que incluye una lanzadora BYRNA SD.
Incluye dos cargadores intercambiables, hechos de nylon de fibra de vidrio con
una capacidad de carga de 5 proyectiles cada uno. También incluye dos tubos
con 5 proyectiles KINETIC cada uno y un tubo con 5 proyectiles PEPPER.
Ademas, 2 cilindros de 8g de CO2 que completan el kit. Todo dentro de un
estuche transportador con cierre, listo para usar.

ESCALA DE USO DE LA FUERZA

NIVEL 5:

FUERZA
LETAL

I NIVEL 4:
NIVEL 3: METODOS

NO LETALES
I X NIVEL 2: TECNICAS DE
NIVEL 1: vozpe REDUCCION

PRESENCIA  ALTO MANUALES
POLICIAL

PROYECTILES

BYRNA MAX BYRNA PEPPER BYRNA KINETIC BYRNA ECO-KINETIC

Mezcla de Oleoresin Capsicum y PAVA y Polvo Oleoresin Capsicum De polimero duro. Moldeado por Bolas de polvo sin ingredientes
Polvo de Gas Lacrimégeno (OC y CS) (OC) agentes inflamatorios. inyeccion en una bola sélida. activos. Ecol6gicas.

No se rompen al impactar. Para entrenamiento.
0OC (1%), CS (8%) mezcla (OCy CS) Pepper - OC (1%), PAVA (4%) Polimero de plastico sélido

@3 @3 Clsl (b

Big Di pper ® info@bigdipper.com.ar | www.bigdipper.com.ar
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Big Dipper ©)byrna

| 100 m/s (promedio)
50 mts
19 unidades
" 50-60 disparos por cartucho de CO2 de 88g

Es un rifle semiautomatico de accién plenamente neumatica que no utiliza baterias ni dispositivos electrénicos. Posee un sistema interno en
linea de alto rendimiento, con un receptor resistente de magnesio. Carcasa M-LOK estilo AR-15, rail picatinny de 4 lados, soporte de correa
integrado, guién y alza ajustable y desmontable, y empunadura delantera vertical. Switch selector externo de dos posiciones con seguro de
aleta. Dos cargadores de 19 disparos, uno negro y uno naranja con acoplador de cargador, perfecto para el uso de proyectiles KINETIC en el
cargador negro y proyectiles PEPPER en el cargador naranja. Usa cartuchos de CO2 de 88g que permiten al dispositivo estar siempre listo, sin
riesgo de fugas en los depositos de aire de alta presion o la necesidad de recargarlos. La valvula de corredera on/off permite al usuario
desconectar la fuente de gas.

El sistema patentado de alimentacién por aire Cyclone
introduce cada proyectil a la cdmara de tiro. La Hopper
de bajo perfil carga 200 proyectiles. La botella
recargable de aire se ajusta al frente, debajo del cafon,
haciendo del MISSION MLR un rifle compacto y facil de MISEION
transportar. El flujo de aire puede prenderse o apagarse
girando el adaptador de la vélvula. El rifle MISSION
permite incorporar una correa que se conecta en la
parte de atras. Interruptor selector externo de dos
posiciones: modo seguro y de disparo. No utiliza
baterias o dispositivos electrénicos. El rifle MISSION MLR
lleva un tanque de 26 pulgadas cubicas/ 3000 PSI HPA.

B i g D i p p er ®; info@bigdipper.com.ar | www.bigdipper.com.ar
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TECHNOLOGY

PROTECCION PATRIMONIAL

* Fusion de imagen dual (imagenes visibles y térmicas) * Admite deteccidn y alarma de incendios
* Deteccién de comportamiento de llamadas y fumadores * Tecnologia de sensor térmico VOXx no refrigerado
i Domo Hibrido 4Mpx Starlight Bullet Hibrido 4Mpx Starlight
Vigilancia Activa __—— Vigilancia Activa
[}
Inteligencia General: Tripwire; Intrusién i [ Inteligencia General: Tripwire; Intrusién
Inteligencia avanzada: Inteligencia avanzada:
Deteccion y alarma de incendios - Deteccion y alarma de incendios
Seguimiento de puntos frios y calientes a5 Seguimiento de puntos frios y calientes
Clasificacion de personas y vehiculos Clasificacion de personas y vehiculos
Deteccion de tabaquismo Deteccion de tabaquismo

TPC-DF1241P Deteccion de llamadas TPC-BF1241P Deteccion de llamadas
DH-TPC-DF1241P-D3F4 DH-TPC-DF1241P-D7F8 DH-TPC-DF1241P-D3F4 DH-TPC-DF1241P-D7F8

Thermal: 256 X 192 3.5 mm lens Thermal: 256 % 192 7 mm lens Thermal: 256 x 192 3.5 mm lens Thermal: 256 x 192 7 mm lens
Visible: 4MP 4 mm lens Visible: 4MP 8 mm lens Visible: 4MP 4 mm lens Visible: 4MP 8 mm lens
: i Camara Bullet Térmica hibrida
Camara Bullet Térmica Hibrida T
4 é con WiFi incorporado
= Inteligencia General: Tripwire; Intrusién = Inteligencia General: Tripwire; Intrusién
o } 00 o Inteligencia avanzada: = .i 0?9 Inteligencia avanzada:
= ‘ Deteccién y alarma de incendios < ‘ Deteccién y alarma de incendios
Seguimiento de puntos frios y calientes Seguimiento de puntos frios y calientes
Clasificacién de personas y vehiculos Clasificacién de personas y vehiculos
Deteccién de tabaquismo Deteccién de tabaquismo

TPC-BF1241-52 Deteccién de llamadas TPC-BF1241-52 WIFI Deteccién de llamadas

Térmica: 256 x 192 Lente Térmica: 256 x 192 Lente Térmica: 256 x 192 Lente Thermal: 256 x 192 3.5 Thermal: 256 x 192 7 Thermal: 256 x 192 10
de 3,5 mm - Visible: lente de 7 mm - Visible: lente de 10 mm - Visible: lente mm lens - Visible: 4 MP mm lens - Visible: 4 MP mm lens - Visible: 4 MP

de 4 MP de 4 mm de 4 MP de 8 mm de 4 MPde 12 mm 4 mm lens 8mm lens 12 mm lens

i|'

PREVENCION Y DETECCION | *
TEMPRANA DE INCENDIO

S sl

P
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CONTROL DE ACCESO PEATONAL Y VEHICULAR

* Disefo de estructura
modular

* Pantalla para contenido
multimedia

* Conexion a sistema de
alarma avanzado

Barrera de alta velocidad
un solo carril - de disefio

A Mars Pro-F10
* Bajos costos de mantenimiento
larga vida util
+ Controlador PGIC
+ Indicador LED

Barrera de aleta retractil de un solo carril
alta velocidad. Ideal montaje equipos de
reconocimiento facial

\ *Rapida y sencilla autenticacion

» Desbloqueo automatico
durante corte de energia

» Flujo médximo 30 personas
por minuto

Barrera abatible de un solo carril,
ultra delgada y moderna
CON FUENTE

* Multiples métodos de
verificacion: RFID, huella,
codigo QR, verificacion
de palma y reconocimiento
facial Visible Light

Barrera tipo Flap de Aleta abatible
de un solo carril - Sin controladora
ni lectores

* RFID, huella o
reconocimiento facial

+ En caso de emergencia
la barrera se abre

Barrera de paso p/personas, silla de
ruedas, etc. Aleta de vidrio, con
controlador, sin fuente

VEHICULAR

= Auténomos, no necesitan
controladora adicional

* Caida de brazo en caso

de emergencia permitiendo
el paso libre

Molinete de 3 brazos, colapsables y
giratorios, bidireccional, sin fuente

* Temperaturas de operacion
desde -40°C a 80°

+ Modo flotilla incorporado

(permite el paso de muiltiples

vehiculos seguidos)

* Apertura manual en caso de
falla eléctrica o emergencia

Barrera vehicular de alto flujo con
mastil recto de 3/4/5/6m con LED

» Ideal para estacionamientos
subterraneos

* Modo flotilla incorporado
(permite el paso de muiltiples
vehiculos seguidos)

Barrera vehicular con mastil
articulado 90° con apertura
desde laizquierda de 3m con
indicador LED y control remoto

= Monitorizacion de control digital
+ Cierre automatico retardado

« Velocidad de funcionamiento
mas répida (1,5s)

ZKT
Barrera vehicular de 3/4.5/6m compacta

inteligente, funcional y estable
con LED en estructura

COMPLEMENTOS

Radar / Sensor de deteccién de
obstaculos con anti-impacto
inteligente y cierre automatico

Control de acceso y/o asistencia por
rostro y palma con soporte para molinete

ProFace H

* Soporta 30.000 rostros

* Velocidad de reconocimiento facial 0.3s
* Funcidn anti-falsificacion

+ Sensor CMOS Starlight

+ |P67 a prueba de polvo y agua

- Distancia configurable de 0 - 6m
+ Puerto de comunicaciones RS485
+ Detecta vehiculos y personas

* Ideal para todo tipo de climas

® info@bigdipper.com.ar | www.bigdipper.com.ar
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alhua |
TECHNOLOGY

TECHNOLOGY

LA INTELIGENCIA

MAS ROBUSTA Y CONFIABLE
DEL MERCADO

Age: Young

Gender: Male
Age: Young Ten

Gender: Female
| Pants: Skirt
W

Face Recognition Perimeter Protection Video Metadata Intuitive Interface Scalable GPU

I Productos .

IPC-HDBW8242EP-ZFR-0832 ITC352-AU3F-IRL8ZF1640
| DOMO IP 2MP H265 FACE RECOGNITION BULLET IP 3MP VF16-40 mm TRAFIC IR 850 MT
NVR 128CH 2U 8HDD Al V } '
RECONOCIMIENTO FACIAL D)
PERIAETES ITC437-PW6M-IZ-GN-C2 ITC431-RW1F-IRL8
BULLET IP 4MP VF 2.7-12mm TRAFIC IR 12 MT PATENTE BULLET IP 4MP VF 10-50mm LPR IA PATENTE
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PowerMaster360R Panel de seguridad inaldambrico

Tecnologia Wireless e

PowerG ((“.l)))' fo

Con tecnologia PowerG, Wi-Fi y capacidades
de telefonia movil 3G

» Teclado tactil

- Conectividad con el router local via Wi-Fi.
- Hasta 64 zonas y 48 codigos de usuario.

- Admite hasta 120 dispositivos inalambricos.

+ Hasta 10 PIR CAM, 32 teclados, 32 controles
remotos, 8 sirenas, 4 repetidores.

- Sirena integrada.

- Bateria de respaldo con una duracion de
hasta 12 horas.

- Configuracion y diagndstico remotos con
indicaciones del estado del sistema.

» Comunicador 3G, Wi-Fi y Ethernet (IP)

+ App para usuario e instalador

Contactanos!!! (@) 341- 6634698 341- 5284080
@ Pichincha 67 Bis (ex Richieri) - 2000 Rosario - Santa Fe
OIstirg il B4 contacto@dmasrl.com.ar 3 www.dmasrl.com.ar
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para mas informacion

Seguinos en redes sociales!!! n dmasrlseguridad @ dmasrlseguridad m Dmasrl G Dmasrl
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NT Nota de Tapa

Kit Experto crece en servicios

digitales para integradores

La empresa suma servicios a su plataforma de comercializacién como el tradicional carrito de

compras y el posterior sequimiento de su pedido. Ademds, brinda un link de pagos para completar

la transaccién de manera online, segura y en los plazos establecidos.

Link de pago de Kit Experto
Una herramienta fundamental
para el integrador

Accedé a nuestro
universo de
servicios

E | mercado del IoT (Internet de
lasCosasporsussiglaseninglés)
sefue desarrollando de manera muy
significativa a través de la seguridad
electrénica. En Kit Experto notaron
esatendenciayporesocomenzaron,
hace varios anos, a incursionar en
esa tecnologia. En la actualidad, la
empresa se sigue desarrollando en
este aspecto a través de herramien-
tas que brindan servicios y solucio-
nes a las empresas integradoras.
Alejandro Barruffaldi, lider de pro-
yecto, cuenta a RNDS en primera
persona su visién acerca del creci-
miento del loT y por qué esta seguro
de que el éxito de la plataforma que

10 >

ofrece la empresa es inminente.

“KitExpertonaceen 2017 comouna
plataforma para brindar herramien-
tas que faciliten el dia a dia de las
empresas integradoras. Todo de-
sarrollo fue y es pensado teniendo
presente el concepto de que, si las
grandes multinacionales siempre se
enfocaron en penetrar de manera
agresiva en la venta de sistemas de
seguridad electrénica, con grandes
capitales, jpor qué hoy, después de
tantos anos, siguen siendo tan fuer-
tes las empresas integradoras e ins-
taladoras (PyMEs y microPyMEs) en
nuestro sector?”, dice el creador de
Kit Experto.

5] sobre la plataforma
de Kit Experto.

“Mi respuesta a esto estd basa-
da en algo muy simple: ‘Confianza
en el cara a cara’. Por eso creemos
que es tan importante automatizar
procesos que, principalmente, man-
tengan la identidad de la empresa
integradora. Una vez logrado esto,
debemos generar herramientas
administrativas comerciales que
ayuden a mantener la fidelidad con
el cliente final, que deben ser dis-


https://youtu.be/ZG2DL8ShYVo

paradas de manera automatica pero
que en todos los casos finalizan con
un contacto ‘persona a persona’ en
un sitio determinado. Con esto no
estoy diciendo que el contacto deba
ser presencial, pero muchos de los
inconvenientes se dan por error de
interpretacién y/o comunicacion. Es
exactamente esto lo que nos motiva
a crecer en la plataforma”.

Barrufaldi también describe qué
opciones ofrecen a sus clientes des-
de la plataforma de Kit Experto: “hoy
contamos con las siguientes herra-
mientas: el carrito de compras, que
es como cualquiera de los que en-
contramos en elmercadoyenelque
el cliente puede elegir como quiere
recibir el pedido. Acompafando el
carrito de compras esta el moni-
tor de pedidos, a través del cual el
cliente puede ver todos los estados
de su compra, desde que comenzdé
a armarse el pedido hasta que lo re-
cibe, como asi consultar nUmero de
guia online y trackeo del pedido en
caso de que la web del transporte
seleccionado para el envio ofrezca
ese servicio”.

“Pero esto no eslo masimportante
de la herramienta, sino que previa-
mente a la facturacion del pedido el
comprador podrd solicitar, dentro
de la plataforma, una facturacion
por cuenta y orden. Alli mismo se
podra introducir el CUIT al que la
plataforma debe facturar el o los
productos, todo desde la web.
Luego, de manera online, se con-
sulta contra AFIP y la plataforma te
devuelve los datos de facturacion
para verificar que sean los correctos
y el CUIT se encuentre activo; a con-
tinuacién, podra modificar precios”,
amplio el directivo sobre el procedi-
miento de compra en la plataforma.
“Una vez realizado este cambio, el
cliente recibird una factura con la
razén social solicitada y un mail con
laliquidacién de comisiones sin nin-
gun tipo de costo ni intereses. Unica-
mente debera facturar la diferencia
como honorarios de comercializa-
Cién o bien dejar acreditado en déla-
res oficiales en la cuenta para futuras
compras”, completé Barrufaldi.

Sin embargo, la herramienta mas
importante es la mas reciente: el link
de pagos. “Esta herramienta nos cos-
tomucho presentarlayestamos muy
orgullosos de poder hacerlo en esta
edicién y a través de un gran aliado
comercial de nuestraempresa como
RNDS", dice Alejandro Barrufaldi so-
bre la nueva opcién que Kit Experto
ofreceasus clientes. “Debemos acla-

Kit Experto sigue creciendo,

amplia su plataforma digital
sumando esta novedosa y
fundamental herramienta
para empresas integradoras y
profesionales independientes.

Escanea el QR para
rj mdsinformacién
.Y sobre la plataforma
B34 de Kit Experto,

rar, también, que desde nuestro link
depagostodassontransaccionesse-
gurasy no utilizamos ninguna plata-
forma intermediaria. La transaccién
se aloja en nuestra nube de manera
automatica y de alli al banco que
nosotros indicamos”.

En cuanto a su funcionamiento,
Barrufaldi adelanté que el link de
pago permite a cualquier usuario
validado por la plataforma generar
un link con los colores y el logo de
suempresa, ademds de una descrip-
cién en la que se indica el motivo de
pago. “De esta manera podra ven-
der con todos los medios de pago
y cuotas disponibles, y el pago de la
financiacién queda a cargo del clien-
te final. Asi, si el link es generado
porun montode $ 10.000, cuandola
transaccion se complete de manera
exitosa la empresa integradora reci-
bird en su cuenta $ 10.000 conver-
tidos a dodlares oficiales, que podra
utilizar para retirar mercaderia del
carrito sin tener ningun tipo de gas-
tos adicionales”, amplié. “En caso de
que se requiera sacar dinero, la em-
presa integradora debera facturar el
monto a retirar, aunque, en ese caso,
deberd pagarun5 % en concepto de
uso del link de pagos”.

KIT EXPERTO

experto

©® 54341 528-6300
® +549341652-4727

Ingresar.

Accedé a nuestro
universo de
servicios

En cuanto a lo que vendra para Kit
Experto, Alejandro Barrufaldi ade-
lantd que la empresa “esta trabajan-
do en un link de suscripcién como
herramienta para que las empresas
integradoras puedan gestionar to-
das sus cobranzas mensuales. El si-
guiente paso, en tanto, sera vincular
la plataforma con equipos loT para
informar en cada cuenta si el enlace
estd activo.

Con el link de pago la gestidon de la
cobranza se facilita de manera con-
siderable; por ese motivo, Kit Exper-
to también es partner de Meta, para
que cualquier informacién por falta
de fondos, tarjetas de créditos ven-
cidas u otros motivos por el cual no
haya entrado una transaccién sea
informada a la empresa integradora
y al usuario final, siempre y cuando
la empresa active la opcién.

“Es un placer compartir nuestros
conceptos, bases y desarrollos para
nuestros clientes por intermedio de
las paginas de RNDS. Es una publica-
cion que constantemente visibiliza
nuestro trabajo diario y las enormes
ganas de que toda la industria de la
seguridad se siga profesionalizando
y pueda crecer cada vez mas”, con-
cluyé Alejandro Barruffaldi. m

www.kitexperto.com
o /kitexperto
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MUCHO MAS QUE UN
COMUNICADOR
DE ALARMAS

Disminuye significativamente los costos operativos
para tu empresa de monitoreo.

Posee minimos costos de inversion.

Programacion remota y total del panel de
alarma, pudiendo asistir al abonado sin tener

6 VIAS DE COMUNICACION que ir a su vivienda.
2G|[3G|4G| SMS|EMAIL|WIFI Es compatible con APP FULL Control y
DX Virtual Expert.

COMPATIBLE CON

DX CAM &= *

Verificacion Visual de Alarmas.
Se incorpora a tu sistema de alarma sin reemplazarlo.

% PRODUCTO ADICIONAL
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Reinventamos la Radio
con mas PRESTACIONES

DX FULL ID WIFI permite monitorear de manera facil, segura y transparente,
cualquier panel de alarmas con comunicador telefénico en formato Contact ID
o a través del bus de datos en los paneles compatibles. Su transmisién es dual
via Radio y Wifi. Posee programacién y actualizacién remota de Firmware.

Es compatible con APP FULL Control y DX Virtual Expert.

(® raAPIDO  (3) SEGURO VISITAS COSTOS
TECNICAS OPERATIVOS
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SEG International
continuya creciendo

Nueva sucursal

Confiando en la expansién del grupo, SEG Interna-
tional abre las puertas de su nueva sucursal, que se
sumard a las ya existentes en Temperley, provincia de
Buenos Aires; Rosario, provincia de Santa Fe; Cérdoba
capital;y Vicente Lopez, donde se ubicala casa central.
SEG inaugura en la Avenida Gaona 8263, localidad de
General Rodriguez, en el oeste bonaerense, un nuevo
e imponente espacio, siempre priorizando un abaste-
cimiento saludable para el rubro.

El nuevo espacio cuenta con una estructura de mas
de 1.800 m? y un equipo de ventasy asistencia técnica
con atencion en el local para optimizar el servicio de
recepcion de las importaciones y poner ese benefi-
cio a disposicion de los socios comerciales. Presente
en distintos paises de la regién, el objetivo del grupo
SEG para ese aino es continuar expandiendo sus ope-
raciones gracias a su stock permanente de productos,
nueva flota para optimizar la logistica, nuevas lineas de
productosy excelenciaenlaprestacién deservicios. |l

Seinicid el ciclo
académico de la IFPO

Iniciativa de CAPSI

El Capitulo Argentina de la International Foundation
for Protection Officers (IFPO) inicio sus actividades del
ciclo 2023 y recibid la visita del Presidente del Comité
de Certificaciones de IFPQ, el Ing. Kevin Palacios (CPO,
CSSM, CPOI, CPP, PSP, PCI). El experto latinoamericano
en prevencion de pérdidas dicté un taller presencial
denominado “ESRM (Enterprise Security Risk Manage-
ment): jcomo llevarlo a la practica?” en las instalacio-
nes del Museo de Armas de la Nacién, en la Ciudad
Auténoma de Buenos Aires, el pasado 9 de enero.
En la oportunidad estuvieron presentes reconocidos
profesionales de la comunidad de la seguridad cor-
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porativa internacional, representantes de seguridad
corporativay patrimonial de diversas empresas nacio-
nales, miembros de la FACC (Federacién Argentina de
Clubes de Campo), APSEPBA (Asociacion de Profesio-
nales de la Seguridad de la Provincia de Buenos Aires)
y CAPSI (Consejo Argentino para la Seguridad Inte-
grada) entre otros distinguidos miembros del ambito
académico y del rubro de la seguridad.

Del taller se destaca la definicion de ESRM aportada
por el conferencista: “Enfoque estratégico de la gestion
dela seguridad que vinculalas practicas de seguridad
de una organizacién con su estrategia general utili-
zando principios de gestién de riesgos establecidos y
aceptados a escala mundial”.

Es necesario y muy importante que los profesionales
delaseguridadylasempresas puedan acceder a estos
conceptos y metodologias de trabajo a través de las
certificaciones internacionales como las que brinda
IFPO (www.ifpo.es). Estas representan una oportu-
nidad para poner en valor a dichas organizaciones y
habilitar un crecimiento organizacional eficiente, efi-
cazyveloz. m

DX Control llega a
Provision Digital
Alianza

El disefador fabricante de soluciones para moni-
toreo radial y el distribuidor con presencia en varias
provincias del pais llegaron a un acuerdo comercial:
“Es un orgullo para nuestra comparfiia sumar una mar-
ca de prestigio como DX Control”, aseguré Jorge Ne-
nezian, uno de los fundadores y director de Provision
Digital Sur, con asiento en la ciudad de Puerto Madryn.
“Con las soluciones de DX terminamos de completar
nuestra oferta para el monitoreo de alarmas”, concluy6
el directivo.

Con mas de 20 anos de experiencia en el sector, Pro-
vision Digital cuenta entre sus marcas con las distribu-
ciones de Dahua, GLC, ZKTeco, DSC para su linea de
soluciones NEO, Garnet Technology Hikvision, Cygnus
Electronics, Bosch, Takex, storage de WD y cables de la
empresa Anicor, entre otras soluciones.

Ademas de la oficina de Chubut, el distribuidor tie-
ne su centro de operaciones para CABA y el resto del
territorio bonaerense en la localidad de Olivos, calle
Ramén Castro 1780. |
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La experiencia Hellgrun

Un nuevo concepto en paneles de alarma

El equipo de Goa Computers probd la experiencia Hellgriin y detalla los resultados obtenidos en

esta nota: “Hellgriin es una muy buena experiencia, de los mejores paneles que hay disponibles en

el mercado”

G oa Computers es una com-
pafia nacional referente en
equipamiento de alta tecnologia,
seguridad informatica y provisién
deinternet, reconocida en el merca-
do por su profesionalismo y calidad.
En Goa Computers ya estan viviendo
la experiencia Hellgriin; conversa-
mos con Augusto Petrocelli, técnico
de instalacion de Goa Computers,
sobreelnuevo paneldealarmaKim-
merty sobre qué significaestanueva
experiencia. “Los paneles Hellgriin
nos han resultado realmente muy
amigables en cuanto a la configu-
racion y adaptabilidad. Muy buena
experiencia, de los mejores paneles
que hay disponibles en el mercado”,
afirmo Petrocelli.

Hellgriin tiene la comunidad como
principio rector. Esto significa que
este panel es una suma de la expe-
riencia delfabricanteyla del usuario,
por lo que la opinién de técnicos y
clientes es fundamental.

- ;Qué beneficios encuentran en el
nuevo panel de alarma Kiimmert?

- Destacaria la facilidad de su ins-
talacion y la plataforma de confi-
guracion super intuitiva. También
la versatilidad de adaptacion con
sistemas ya existentes, ya que se los
puede actualizar para que ingresen
en las nuevas tendencias de manejo

por app.

Nuevo panel de alarma

Kiimmert

Vivi la experiencia Hellgriin

Hellgriin Connect

Vivi la experie

Hellgrin

como el equipo de

f'\

GCOA CoMputers

- iCual es la caracteristica de Hell-
griin Check que mas destacan?

- De la app Hellgriin Check nos im-
presioné tener toda la informacion
en una sola aplicacién. También es
sencilla para el usuario final, ya que
tiene la posibilidad de interactuar
con su sistema de alarma. Esto brin-
da seguridad y proteccién, todo con
la app al alcance de la mano.

- ¢(Hellgriin Connect le trajo ven-
tajas a la hora de una instalacion?

- En cuanto a las instalaciones,
Hellgriin Connect nos trajo venta-
jas para dar de alta los sensores, las
zonas y las configuraciones de la
cuenta, ya que se tiene toda la in-
formacion disponible para hacerlo
facilmente desde un mismo lugar.
Con esto hemos logrado reducir los

Hellorin
Club Hellgriin

(X Escribinos: hola@hellgrun.com.ar

tiempos de instalacion y por ende
los costos asociados.

- {Quélesgustariasumarleal panel?

- Le sumariamos un teclado y sire-
na inaldmbricos, para que tenga la
posibilidad de hacer un sistema to-
talmente integrado.

- iCual es su opinion sobre el ase-
soramiento pre y posventa?

El asesoramiento fue muy claro y
siempre tuvieron respuestas para
nuestras consultas. Lo que no pue-
den responder en el momento, se
toman el tiempo para investigarlo y
darnos una solucién a la brevedad.
La posventa también fue clave para
ajustar los detalles y la operatoria de
un sistema que para nosotros fue
una grata novedad.

Hellgriin es comunidad, calidad,
historia, vocacién, experiencia y
mucho mas. Conocé todo sobre
esta nueva filosofia y experien-
cia en www.hellgrun.com.ar o a
través del equipo de Goa Com-
puters. il
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AaviGILON

a Motorola Solutions Company

Inteligencia artificial aviGiLon

Las soluciones Avigilon estan integradas al Control de
Acceso. Junto con herramientas de inteligencia artificial
ofrecen lainfarmacién correcta en el momento adecuado
para tomar las mejores deciones.

SALTO
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S +54114862.5054

@ ventas@dramstechnology.com.ar
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al proporcionar una nueva experiencia de acceso a las puertas,
que permite gozar de una mayor seguridad en organizaciones de
todos los tamanos. Este terminal es mas pequeno que el modelo
anterior, pero cuenta con una mayor variedad de funciones.
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Motorola Hellosecurity llega al

mercado argentino

Una alianza con Getterson Argentina

El fabricante y el distribuidor se unen para ofrecer en el mercado argentino productos de alta calidad

aun costo accesible para los sectores medios. Se trata de un segmento que necesita tecnologia, pero

el acceso a ella a veces estd limitado por una cuestion de costos.

GETTERSON ARGENTINA

Desde 1963

@ 5411 3220-7600
ventas@getterson.com.ar

www.getterson.com.ar

M otorola Hellosecurity se in-
corporé al mercado de la
seguridad con video en el afo 2018
con el enfoque de ofrecer, como es
tradicion en Motorola, productos de
reconocido prestigio por su calidad
y durabilidad. Segun los estudios
realizados por la empresa, hay tres
principales segmentos en los que
se puede dividir el mercado de la
videovigilancia:

- Segmento de gama baja, enfoca-
do fundamentalmente en precios.
La oferta tecnoldgica no juega un
papel relevante.

- Segmento de gama media, que re-
quieredefiabilidad, tecnologiaque
dé verdadera respuesta a necesi-
dades de seguridad y limitaciones
de presupuesto.

- Segmento de alta gama, enfocado
en alta fiabilidad y en tecnologia
mdas avanzada, sin que su costo sea
un obstaculo.

Como conclusién de esos estudios
surge que el segmento medio es el
menos asistido por los fabricantes,
ya que la oferta tecnolégica dispo-
nible esta directamente ligada a al-
tos costos y dificulta la implemen-
tacion de soluciones satisfactorias.
Por eso, Motorola Hellosecurity
selecciond este segmento como
punto de partida, gracias a la expe-
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) motorola

riencia adquirida durante los ulti-
mos casi 100 afnos desarrollando y
fabricando productos de tecnologia
electronica. Con el prestigio que la
empresa ha ganado por la calidad y
confiabilidad de sus soluciones, era
l6gico brindarle a este segmento
del mercado soluciones con una
marca de calidad, a precios razona-
bles y que ciertamente optimice la
relacion costo-beneficio.

NUEVAS SOLUCIONES

En materia de tecnologia, jqué
trae Motorola al mercado? Solucio-
nes de inteligencia artificial avan-
zada, tales como el reconocimien-
to facial, reconocimiento de placas
vehiculares y sistema de control de
accesos, entre otras, sin costo de li-
cenciamiento.

En materia de hardware, el porfolio
de la empresa incluye sistemas ana-
l6gicos de alta definicién, asi como

sistemas IP con resoluciones que ac-
tualmente van desde los 2 hasta los
8 Mpx. Ademas, cuenta con sistemas
capaces de manejar desde 4 hasta
miles de canales de video, desde la
implementacién de arquitectura de
red cliente hasta arquitectura clien-
te-servidor.

“En materia de software, ofrecemos
varias opciones enfocadas en darle
a nuestros clientes la capacidad de
implementar el nivel de su conve-
niencia, ademas de ofrecer también
la aplicacion moévil para tablet o
celulares en sistema operativo iOS 'y
Android”, explicé el Gerente de Ven-
tas Latam de Motorola, José Clavo.

LA COMPATIBILIDAD

MAS AMPLIA DEL MERCADO

“Ademas de contar con la homo-
logaciéon ONVIF, lo que nos da con-
formidad real con perfiles del estan-
dar, también somos nativamente
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FABRICANTES DE ALTAS PRESTACIONES Y
BUSQUEDA DE LA EXCELENCIA EN SEGURIDAD.

Video verificacion a través de
Snapshots de camaras IP

Sofware grafico incorporado

Sirenas con audio evacuacion,
conectadas directamente al lazo.

Gertificacion UL
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compatibles con las dos marcas mas
vendidas del mercado actual”, dijo
el directivo. Segun sefalan desde la
empresa, esto facilita la migracion
gradual de cualquier instalacién
existente con una evolucion tecno-
I6gica de un nivel superior, repre-
sentada por los productos de Mo-
torola.

VALOR AGREGADO AL PRODUCTO

No son secretos los graves proble-
mas que han surgido publicamente
durante los ultimos afos relaciona-
dos con las vulnerabilidades de se-
guridad y la gestion de datos. “He-
mos puesto énfasis en productos
que cumplen con normativas GDPR
y NDAA. Ademas, nuestros equipos
poseen encriptamiento de alta efi-
ciencia, gracias a lo cual podemos
ofrecer la proteccién de los datos y
su privacidad ante potenciales pira-
tas cibernéticos”, expresé Clavo.

VALOR AGREGADO AL NEGOCIO
Por principios éticos de Motorola,
la relacion se establece directa-
mente con la cadena de distribui-
dores, y estos interactuan con los
integradores e instaladores de su

alcance territorial. Al respecto, José
Clavoaseguré que, contrariamentea
lo que han hecho las firmas asiaticas,
“en Motorola no queremos inundar
el mercado de distribuidores. Esta-
mos convencidos de que trabajar
con asociados estratégicamente
escogidos representa la via mas
directa para alcanzar el éxito com-
partido, tanto financiero como en
marketshare”.

Por todo lo expuesto anteriormen-
te es que Motorola Hellosecurity
estd incrementando su presencia
en el mercado latinoamericano. En
esta oportunidad, se encuentran
desembarcando en el mercado

argentino mediante la asociacién
estratégica con Getterson Argen-
tina. Esto garantiza un vehiculo de

penetracién en el pais gracias a que
la empresa es conocida por su pro-
fesionalismo y sus soluciones con
tecnologia de seguridad de avanza-
da, ademas de un prestigio incues-
tionable en la industria.

“Este nuevo desarrollo es para to-
das aquellas empresas que activa-
mente estdn buscando una linea de
productos en videovigilancia con
una marca robusta, de prestigio
global, que genera valor agrega-
do, con tecnologia de avanzada, a
precios razonables y con una clara
politica de desarrollo de mercado
con base a las mejores practicas de
negocios. Invitamos a todos ellos
a que nos contacten a través de
Getterson, nuestro nuevo distribui-
dor”, concluyé Clavo. m
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TECNOLOGIA PENSADA
PARA PROFESIONALES

Posee un comunicador WiFi integrado que permite la comunicacion con la
App Garnet Control para recibir eventos en tiempo real. Como respaldo de
esta comunicacion, existe un novedoso modulo que permite agregar
rapidamente una nueva opcion de comunicacion alternativa.

es el comunicador compatible con esta linea, preparado para
redes celulares moéviles 2G /3G / 4G.
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;Como seleccionar

una plataforma de rastreo GPS?

Buscar el equilibrio entre precio, caracteristicas y soporte es la clave para seleccionar una platafor-

ma de rastreo. De la misma manera, es necesario conocer bien al proveedor del servicio para evitar

sorpresas a la hora de implementar la solucién y mantener la satisfaccion del cliente.

REDGPS

@ +54 11 4295-8311
© contacto@redgps.com
www.redgps.com

Escribe: Fernando Pérez Maier
Cofundador and CRO at RedGPS

1. CARACTERISTICAS

Lo que primero buscan los empre-
sarios de rastreo GPS es conocer las
bondades de la plataforma; es, sin
dudas, uno de los puntos mas im-
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5.1. Integraciones de hardware
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portantes. Cuantas mas herramien-
tas disponga, mas opciones tendra
para resolver las necesidades de sus
clientes. Para ello, aconsejamos soli-
citar un resumen, un tour o las espe-
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cificaciones técnicas de todas las he-
rramientas que posea la plataforma.
He notado quealgunos proveedores
tienen un sinfin de soluciones, pero
muchas no resuelven las necesida-
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des de los clientes o estan incom-
pletas. Por ello, no hay que guiarse
solamente por el listado de funcio-
nes: se debe verificar que realmente
cumplan con las necesidades de los
clientes.

1.1. Actualizaciones

Las novedades son las que pueden
ayudar a un profesional a distinguir-
se de sus competidores. Se debe
buscar una plataforma que ten-
ga actualizaciones y lanzamientos
constantes. Una buena plataforma,
por lo general, presenta entre 3y 5
novedades importantes por afno y
esas novedades son las que pueden
mejorar las ventas.

Los GPS trackers, por ejemplo, evo-
lucionan todo el tiempo, existen
nuevas tecnologias y contar con un
software preparado para acompa-
Aar estos avances es una gran ven-
taja. Si el proveedor de plataforma
elegido es innovador, quien lo con-
trate también lo sera.

2. MARCA BLANCA
Alvenderrastreo,lomejoreshacerlo
bajolamarca propiaenvezde hacer-
le publicidad gratuita a un provee-
dor. A cualquiera que quiera hacer
un negocio y tomarse el trabajo de
crearunacompafiiayunamarcapara
brindar servicio le recomiendo usar
una plataforma que realmente brin-
demarcablanca.jMuchaatenciénen
este punto! “Marca blanca” significa
que se puede ofrecer el servicio con
el logo, los colores corporativos y
la URL de dominio personalizados.
Algunas plataformas dicen brindar
este servicio, pero no lo cumplen al
100 % y lo hacen a medias, lo cual
no es correcto.

No se debe permitir que el login diga
“producido por (hombre de provee-
dor)”. Si dice eso, ya la marca blanca
notiene mucho sentido. Tampoco se
debe aceptar que la URL de domi-
nio sea una IP, eso no es una buena
practica y desde el punto de vista
de infraestructura y tecnologia esta
muy mal visto. Seguramente no es
una plataforma muy escalable. Tam-
bién es importante asegurarse de
que los e-mails de alerta que salgan
hacia los clientes tengan un dominio
de correo personalizado.

Las aplicaciones para smartphones
también deben tener el logo perso-
nalizado, para poder subirlas al sto-
re de Google y Apple de la empresa.
No es recomendable usar el store
del proveedor de plataforma, eso
no es bueno para la marcay se pier-

de confiabilidad frente a los clientes.
La confianza del cliente es clave en
el servicio de rastreo GPS y este tipo
de malas practicas atentan contra el
negocio.

2.1. Contratoy SLA

Dentro del contrato es una buena
practica que esté presente el SLA.
Para tener un negocio serio, hay
que buscar un proveedor serio que
ofrezca celebrar un contrato al mo-
mento de cerrar comercialmente el
servicio, en el que se especifiquen
los términos y las condiciones para
que ambas partes acepten la forma
detrabajoyno existan futuras discu-
siones sobre su alcance.

Dentro del contrato, es una buena
practica que esté presente el SLA
(nivel de calidad de servicio, que in-
dica la disponibilidad en linea de la
plataforma anualmente) y, en caso
de tener algun tipo de corte, serd el
proveedor quien respondera ante
tal situacién. Este punto es muy im-
portante:nohayque ponerenriesgo
a los clientes con un proveedor que
no garantiza el uptime del servicio.

3. SOPORTE TECNICO

No es aceptable esperar dias poruna
respuesta, ya que se puede correr el
riesgo de perder un cliente. Este es
un punto de gran importancia y es
uno de los servicios mas complejos
de brindar por parte del proveedor.
Sibien enla actualidad existen cien-
tos de plataformas, son muy pocas
las que ofrecen un soporte eficaz.
El soporte es muy pero muy impor-
tante, ya que el equipo técnico debe
encontrar apoyo dia a dia para pro-
bar nuevos dispositivos, configurar-

los y resolver cualquier tema que se
presenteconlaplataforma.Esporello
gue este es un elemento clave para
brindarleunbuenservicioalosclien-
tes. jAcaso un cliente puede esperar
36 0 72 horas para que le resuelvan
un ticket? El soporte debe ser rapido,
ya sea telefonico, en linea o por chat.
Para brindar buen soporte al cliente
se debe buscar un proveedor que le
brinde buen soporte al equipo téc-
nico.

Hay proveedores con plataformas
muy buenas, pero que no brindan
un soporte especializado o incluso
tiene costo extra. Por eso es muy
importante que el soporte especia-
lizado esté incluido en el precio de
licenciamiento.Asuvez,recomiendo
que el soporte sea todos los dias del
ano, las 24 horas, ya que ante una
emergencia el proveedor debe res-
ponder. Algunas plataformas ofre-
cen centros de capacitacion y estan
muy bien logrados, pero contar con
un proveedor que disponga de un
areade soporte especializada achica
distanciasygeneraunvinculodetra-
bajo diario entre cliente y proveedor
que resultalo mejor para el negocio.

4, MULTIPLES DISPOSITIVOS GPS

Una plataforma con amplio catélo-
godeequiposintegrados traerd mas
beneficios. Es facil conocer la expe-
riencia y afos de trabajo de un pro-
veedor de plataforma marca blanca
simplemente viendo la cantidad de
equipos GPS que esta soporta. Una
plataforma con amplio catalogo de
equiposintegradosindicaqueelpro-
veedor posee un equipo capacitado
para trabajar con diferentes tecnolo-
giasderastreadoresGPSyqueesuna
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empresa que posee buenas relacio-
nes con los fabricantes. Estas alian-
zas son muy importantes, ya que, en
caso de algun problema con un ras-
treador, una actualizacién de firm-
ware o un sensor, una buenarelacion
entre el proveedor de plataforma
GPSy el fabricante de los rastreado-
res que utilizan los clientes ayudara
aresolver las probleméticas con mu-
cha mas velocidad. Ademas, cuando
se quiera adquirir un nuevo disposi-
tivo probablemente ya se encuentre
integrado en la plataforma.

5. PRECIO

El precio por el servicio es un punto
critico, por ello recomiendo buscar
y comparar diferentes propuestas.
Hay que desconfiardelo muy barato,
perotampoco hay que pensarquelo
mas costoso siempre es lo mejor. La
claveesbuscarelequilibrioentrepre-
cio,bondades, estabilidad y soporte,
y elegir la plataforma que se adapte
mejor a larealidad de laempresay a
la de los clientes. Posiblemente pro-
veedores regionales brindaran el
mejor equilibrio.

Por ejemplo, para una empresa ubi-
cada en América Latina o Centro-
américa noresultalogico buscaruna
solucién de India o China. Un pro-
veedor de la regién seguramente
dispondra de un producto pensado
paralas necesidadeslocalesytendra
un precio acorde.

5.1. Integraciones de hardware

Recomiendo buscar un proveedor
que permita integrar equipos GPS
sin costo ya que a toda empresa le
resulta tedioso comprar un equipo
y, en caso de no estar homologado,
tener que pagar solo para probarlo.
Es importante preguntar el tiempo
de cada integracion, porque algu-

Seguimiento
de smartphones
Logisticay
gestién de pedidos

INICIAR
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nos proveedores pueden no tener
recursos destinados a estas tareas y
tardaran desde varias semanas hasta
tiempo indefinido. Una homologa-
cién de un nuevo equipo o sensor
puede hacer que una empresa gane
un nuevo cliente; si el proveedor es
bueno debe comprender eso y el
tiempo de reaccién debe ser rapido.
Ademads, al proveedor también le
puede servir una homologacion
para otros clientes, por lo que no
tiene mucho sentido que tenga un
costo hacerla. Se trata del dia a dia
de un buen proveedor de plata-
forma de rastreo.

6. FOTO Y VIDEO VERIFICACION

Son pocas las plataformas marcas
blanca que hoy en dia soportan
streaming de video. En varias indus-
trias se ha vuelto casi imprescindi-
ble utilizar cAmaras que tomen foto-
grafias o DVR movil, que cumple la
funcion de un DVR+GPS para tomar
video en tiempo real y verlo en la
plataforma. Una empresa que pla-
nee brindar estas soluciones debe-
rd investigar si su proveedor ofrece
streaming, ya sea desde una cdma-
ra, un DVR o una aplicacién, porque
son pocas las plataformas de marca
blanca que soportan esta funcion.
Asuvez, esimportante verificar que
almacenen video en la nube y per-
mitan grabar de forma automitica
en caso de que se produzca algun
evento (por ejemplo, una frenada o
aceleracion brusca).

Puede que, aunque no esté en los
planes de la empresa, no pase mu-
cho tiempo para que algun cliente
lo solicite. Por eso es importante
tenerlo en cuenta, dado que es una
funcién cada vez méas demandada
en seguridad, transporte publico y
otras actividades.

Gestion de tus
activos en una app
Rondines
de seguridad

6.1. Apps moviles

Recomiendo buscar una platafor-
ma que le dé a los clientes la posi-
bilidad de ingresar desde una app.
Es bueno que el cliente reciba las
alertas en forma de notificaciones
en su smartphone; ademas, algu-
nas plataformas tienen aplicaciones
moviles (AppTracker) para convertir
smartphones en rastreadores GPS
con botones personalizables, fun-
ciones para guardias, conductores,
supervisores, formularios, botén de
panico, etc.

Las aplicaciones tracker se utilizan
mucho en seguimiento de personal
o control de rondines de vigilancia y
seguridad, y abren muchas oportu-
nidades de negocio.

7.DISENO Y UX

Una plataforma debe serfacil de usar
y, al mismo tiempo, cumplir con lo
queelcliente necesita. Amedidaque
este requiera mas funciones el pro-
veedor debe poder afadirlas, siem-
pre siguiendo una légica intuitiva y
simple de operar.

Hoy los clientes desean soluciones
que no necesiten capacitacion y
puedan autogestionarse. Para ello,
deben ser capaces de navegar por
los menus, encontrar las herramien-
tas que necesitan y asegurarse de
que puedan operar la plataforma ni
bien ingresan, al menos a un nivel
basico. Si el sistema esta bien dise-
nado, ahorrara tiempo del equipo
de soporte en capacitaciones.

7.1. Ayuda

Es importante que la plataforma
tenga una seccién de ayuda para el
cliente en el idioma que le corres-
ponde, que incluya documenta-
cion, videos, webinars, tutoriales, etc.
Esto también ahorra tiempo ya que
el proveedor es quien se encargara
demantenerlaactualizada.Este pun-
tono es menorya que muchas veces
es una condicién para que un cliente
contrate el servicio o para ganar al-
guna licitacion.

7.2. Seguridad

En materia de seguridad, es impor-
tantequeel proveedordelaplatafor-
ma brinde la posibilidad de trabajar
con certificados de seguridad SSL,
de manera que las credenciales para
el login viajen encriptadas. Ademas
deseruna practicamuy bienvistaen
el dmbito de la seguridad informa-
tica, actualmente es una necesidad
para que los clientes y usuarios se-
pan queestan navegando enunsitio
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seguro. Para ello se requiere la com-
pra de un certificado SSL que funcio-
ne bajo el dominio de la empresa,
aunque también existen recursos
open source que el proveedor de la
plataforma puede colocar sin costo.
En el negocio de la seguridad, este
tema es importante. Hay empresas
de seguridad muy buenas, pero que
en seguridad informética se queda-
ron en el tiempo. Recomiendo uti-
lizar una plataforma que posea una
gestion de sesiones y administra-
tivos para que el operador de moni-
toreo de un cliente pueda acceder
desde la oficina, pero no desde su
casa, a menos que se le brinde auto-
rizaciéon. También hay mecanismos
de doble autenticacién para que, al
loguearse desde una computadora
no conocida, se envie un correo con
un codigo de acceso por Unica vez
para validar que sea esa persona.
Muy pocas plataformas ofrecen esta
ultima opcidn, pero es una practica
muy recomendable para todas las
plataformas en la nube.

8. API

{QuéesunaAPlycuandoseutilizaen
el rastreo GPS? API significa interfaz
de programacion de aplicaciones y
es una herramienta muy utilizada
en nuestra industria. Esta interfaz
permite que una empresa o cliente
se conecte a la plataforma para ha-
cer consultas sobre la informacién
procesada por el sistema o bien los
datos crudosenviados poreldisposi-
tivo GPS. Esta practica se utiliza para
que tanto quien contrata el servicio
como el cliente final puedan desa-

rrollar por si mismos soluciones per-
sonalizadas o bien enviar informa-
cién a otra plataforma como puede
ser un CRM, ERP, etc.

9. ALMACENAMIENTO

No hay que dejar de preguntar cuan-
to es el tiempo de almacenamiento
de datos para que el cliente los pue-
da consultar en linea. Muchas pla-
taformas dan de uno a tres meses,
otras dan seis meses y otras hasta un
ano. La informacién es sumamente
importante y sensible para muchos
clientes, y cuando la necesitan la
quieren tener de inmediato. Cuanto
mas tiempo la plataforma guarde los
datos, mejor.

9.1 Soluciones de nicho

Una plataforma de rastreo puede
tener muchas herramientas y solu-
cionar diversas problematicas, pero
hay determinadasindustrias que ne-
cesitanindicadores, tableros de con-
trol, médulos y reportes especificos
para medir su flota. Es importante
conseguir la plataforma que mejor
se adecue a las industrias en las que
se esté trabajando, como podria ser
mineria, agricultura, logistica, etcé-
tera. Sin dudas el futuro del rastreo
GPS viene por este camino.

10. SERVICIOS PROFESIONALES

A mi criterio, este punto es otro de
los mas importantes. Detras de una
plataforma existen desarrollado-
res, ingenieros, administradores de
bases de datos y todo un equipo
de sistemas. Todo ello constituye y
hace posible la software factory que

monitorea la plataforma, crea nue-
vas funciones y desarrolla las solu-
ciones a medida que los clientes ne-
cesitan. Cuando un vendedor visita
a un cliente, necesita tener la con-
fianza de que su plataforma est al
mejor nivel, ya que hoy los clientes
son expertos también en su mate-
ria y van a solicitarle nuevas vistas,
reportes, detalles de la interfaz, etc.
Una persona que no trabaja con un
proveedordeplataformaqueresulte
expeditivo para brindar la solucién
que corresponde, jquedafueral Tam-
bién es el caso de los servicios web:
actualmente muchos negocios de
rastreo requieren que su plataforma
se conecte con otros sistemas y pla-
taformas, y las retroalimente con la
informacion de los dispositivos. Es-
tos desarrollos son fundamentales
para el éxito de ese proyecto, y todo
proveedor deberia brindar apoyo
para resolver esta problematica.

11. CONCLUSION

Hay un gran numero de platafor-
mas en la nube. En un mundo glo-
balizado es posible contratar un
proveedor de cualquier parte del
mundo por lo que siempre es reco-
mendable buscar referencias con
proveedores de hardware GPS o
gente de laindustria. No todo lo que
brilla es oro: no hay que dejar de visi-
tar las oficinas del proveedor, acudir
a eventos en los que participen, co-
nocerlos a fondo y sacar conclusio-
nes propias. El corazén de este ne-
gocio depende del proveedor, hay
que darse el tiempo necesario para
tomar esta importante decisién. |
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Seguridad flexible,

sostenibilidad ambiental

Las cdmaras solares son una alternativa confiable para brindar seqguridad en aquellos sitios remotos

en los que la alimentacién por red se hace muy costosa o es simplemente inviable. Ademds, colabo-

ran en el cuidado del medio ambiente.

HIKVISION

www.hikvision.com/es-la

I as camaras de seguridad que
funcionan con energia solar

utilizan paneles para aprovechar la
luz del sol y generar electricidad de
corriente continua; luego, un inver-
sor de corriente la convierte para
la alimentacion de estos equipos.
Muchas de ellas, ademas, vienen
provistas de una fuente de energia
alternativa (generalmente baterias
recargables) que también son ali-
mentadas por el panel.

La configuracion de la cémara
de seguridad con energia solar de
Hikvision se adapta perfectamente
alas dreas en las que se necesita un
rendimiento sélido pero las fuentes
de alimentacién y los cables Ether-
net no son una alternativa viable.
Al mismo tiempo, pueden sumi-
nistrar energia de respaldo para
resolver interrupciones de moni-
toreo por fallas de energia en un
escenario de suministro de energia
convencional.

Estos avanzados kits de camaras
son ideales para granjas y bosques,
proyectos de infraestructura de-
safiantes y eventos deportivos o
culturales temporales. Alimentadas
por energia solar, estas cdmaras se
instalan sin cableado eléctrico. La
bateria integrada admite la admi-
nistracion inteligente de la energia
y el almacenamiento a largo plazo,
por lo que los usuarios disponen de
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hasta siete dias de funcionamiento
continuo sin luz solar directa.

Compatible con muiltiples estan-
dares, incluidos GSM, WCDMA y 4G
LTE, las configuraciones de la ca-
mara se conectan facilmente y de
forma inaldmbrica a internet a tra-
vés de redes moviles.

APTAS PARA INTEMPERIE

Disefadas para exteriores, las ca-
maras Hikvision alimentadas por
energia solar son resistentes a las
condiciones climaticas extremas,
como vientosfuertesytormentas, ya
que estan fabricadas de un material
sélido y estable.

En general, los inviernos muy frios
son causa de una descarga mas ra-
pida de las baterias o incluso hasta
pueden dejarlas inoperantes. Sin
embargo, las camaras solares de
Hikvision solucionan esta situacion
mediante la inclusion de baterias

capaces de funcionar en un amplio
rango térmico, incluso en tempera-
turas bajo cero. Cuando la luz so-
lar directa no esta disponible o las
condiciones climaticas son adver-
sas, la cdmara serd alimentada por
estas baterias recargables. La bate-
riacomenzard a cargarse tan pronto
como haya luz solar directa.

CARACTERISTICAS

» Proporcionan una opcién segura
a la hora de disenar un sistema de
proteccion perimetral.

- Modelos con alcance de 0 a
20 metros y entre 21 y 50 metros
de iluminacion IR.

- La serie incluye cdmaras con ali-
mentacién 12 VdC y Power over
Ethernet (PoE).

- Carcasas homologadas IP66 e IP67.

-Modelos de 2,4y 8 megapixeles de
resolucion.

- Soporta redes 4G. |
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El auge de la videovigilancia
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Novedades en la industria

nteligente”

La transformacion digital se convirtié en el norte de las empresas enfocadas en tecnologia y la se-

guridad no es la excepcion. Apoyada en la inteligencia artificial, la industria de la videovigilancia

apuesta al crecimiento con productos de altas prestaciones enfocados en la IA.

@Jhua | DAHUA TECHNOLOGY

@ +549 11 6566-0800
support.ar@dahuatech.com

I ntegraciones a todo color, vistas
panoramicas, nuevas soluciones
térmicas para prevenir incendios y
aplicaciones basadas en humanos,
disenadas para captar la conciencia
situacionalenescenariosquerequie-
ren vistas de 360° 270° o 180°. Estas
son solo algunas de las novedades
que se esperan en esta industria que
sigueinnovandoparabrindarunma-
yor nivel de seguridad enlosdmbitos
fisico y digital.

Latransformaciéndigital se ha con-
vertido en el tema principal de cual-
quier sector actual y, por ende, en el
futuro. Con la ayuda de la inteligen-
cia artificial (IA), se espera que la
actualizacion constante de los pro-
ductos de monitoreo inteligente se
convierta en el principal punto de
crecimiento de laindustria de video-
vigilancia en las ciudades desarrolla-
das de todo el mundo.

El libro electrénico 2023 Trends in
Video Surveillance de Eagle Eye Net-
works menciond que las empresas
estan presupuestando plataformas
de videovigilancia que estan listas
para IA y preparadas para el futuro.
Asimismo, una encuesta comercial
de IA de 2022 realizada por Price
Waterhouse Coopers confirmé que
mas del 50 % utiliza la IA de alguna
manera, y mas del 25 % informan su
adopcién generalizada dentro de su
empresa. Mientras tanto, laencuesta
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indica que las empresas que no utili-
zan |A ya son conscientes de que las
tecnologias nuevas y modernas au-
tomatizaran sus sistemas y procesos
enelfuturo,y estan presupuestando
para esa infraestructura ahora.

“Enunaépocaenlaquelagranma-
yoria se ve beneficiada por el uso de
las nuevas tecnologias, garantizar
que estas se desarrollen, fabriquen,
y empleen de forma que inspiren
confianza y seguridad es indispen-
sable. Para nosotros esto se traduce
en trabajar en pro de nuestra vision
de un mundo mas préspero, adap-
tado atodo tipo de necesidades. Por
esto, a medida que nos adentramos
en 2023, buscamos que las nuevas
tendencias tecnolégicas construyan
un ecosistema digital de confianza.”
afirmé Julia Anschiitz, MarCom Ma-
nager de Dahua Technology para
Argentina y Uruguay. Desde la em-
presa esperan continuar la explo-
racién de integraciones el préximo
afno, junto con aplicaciones basadas
enhumanosdiseiadasparacaptarla
concienciasituacional enescenarios
que requieren una vista panorami-
ca. También suponen un auge de
nuevas soluciones térmicas de pre-
vencién de incendios en interioresy
aplicaciones de tecnologia térmica
en varios mercados verticales.

La visualizacién también tendrd un
rol preponderante: paredes devideo

seguray una vida mas inteligente. |

y sefalizacion digital LCD, pantallas
LEDy pantallasLCD interactivas para
establecimientos comerciales, asi
como Video Management Platforms
(VMP), decodificadores, controla-
dores de empalme y teclado de red
para centros de seguridad. “Iniciado
el 2023, Dahua continuara integran-
do inteligencia artificial, big data e
loT en sus productos y soluciones
para promover la innovacién digital
de las ciudades y la transformacién
de la inteligencia digital de las em-
presas, acelerando la innovacion de
laindustriaylainclusiéondigitalenlos
mercados emergentes en los proxi-
mos anos”, asegurd Anschiitz.

ACERCA DE DAHUA

Zhejiang Dahua Technology Co.
Ltd. es un referente mundial en so-
luciones y servicios de loT inteligen-
te centrado en video. Con mas de
16.000 empleados en todo el mun-
do, sus soluciones se aplican en 180
paises y regiones.

Comprometida con el desarrollo de
nuevas tecnologias, Dahua Techno-
logy continta explorando oportuni-
dades emergentes basadas en video
loT y ya ha establecido negocios en
vision artificial, sistemas devideocon-
ferencia, drones profesionales, placas
electronicas, RFID y robética, etc. Asi,
buscan generar una sociedad mas
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daremos asesoramiento para obtener un producto contingencia o consulta sobre nuestra linea de
a medida de sus requerimientos. productos y su funcionamiento.

> ENTREGAS A TODO EL PAIS

Contamos con amplio stock de todos los
productos y distribuimos a todo el pais. Tenemos
oficinas en Mar del Plata y CABA.
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EMPRESA DE SERVICIOS DE SEGURIDAD ELECTRONICA INTEGRAL

Somos una empresa con 20 afios de trayectoria en el mercado de Seguridad Electronica, contamos con un personal

altamente capacitado para desarrollos de proyectos, instalaciéin'y comercializacion de equipos de alta seguridad.
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SE PARTE DE LA
INTERNET
DE LAS COSAS

26, 36, 4G... 5G

Los nuevos comunicadores de Netio 4G cat-1 y
4G/5G Cat-M1 estan pensados para las comunicaciones

actuales y futuras, los equipos 4G funcionan en cualquier lugar
donde funcione tu smartphone, mientras que

los equipos 4G/5G funcionan donde las prestadoras celulares tienen
el servicio Cat-M1 desplegado y es el equipamiento

compatible con el futuro 5G.

© f - netio.com.ar
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Revolucién tecnoldgica para

gobiernos y municipios

Una propuesta de Fulltime

La combinacion cada vez mds frecuente de la tecnologia cloud y la inteligencia artificial da

como resultado sistemas robustos y aptos para todo tipo de entornos seguros, como las ciudades

y los municipios.

E n la actualidad, los municipios
entendieron la importancia de

latecnologiay suavance, y que esto
no se agota en el disefio de una app
quefuncionecomounabotonerade
seguridad para los ciudadanos. En
este nuevo contexto, y bajo nuevos
habitos de comportamiento y con-
sumo, el vecino ha dejado de ser un
ciudadano pasivoy se ha convertido
en un pilar totalmente activo, parti-
cipe esencial y extremadamente va-
lioso para combatir la inseguridad.
Esto, ademds, motiva una atencion
pormenorizada de las problemati-
cas de cada barrio, ya que no todos
tienen las mismas necesidades y
prioridades.

Para eso, Fulltime disend el eco-
sistema de Safecity, que vincula la
tecnologia de cdmaras en la via pu-
blica con las alarmas comunitarias,
los avisos por violencia de género,
un tétem de seguridad, las paradas
de colectivos, los corredores escola-
res, comercios, patrullas y bombe-
ros,guardias urbanos,ambulanciasy
una app botonera de emergen-
Cia, entre otros beneficios. De esta
manera, todos los sistemas estan
vinculados y supervisados entre si,
multiples herramientas se unificany
se logra un tiempo de respuesta efi-
caz segun el evento recibido, ya que
cada situacion requiere un accionar
y tratamiento diferente.

El uso de esta herramienta, ade-
mds, automatiza recursos mediante
informes y analiticas detalladas de
cada caso ocurrido, ayuda a com-
prender de manera inteligente cada
demanda y urgencia del ciudadano,
y optimiza los recursos para tener
un excelente plan de accién. En este
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contexto tecnolégico, las camaras
delaviapublicadejandesersolopara
ver imagenes y comienzan a cum-
plir un papel importante a través
de la inteligencia artificial afadida.
Ejemplos de esto son la deteccion
de patentes (LPR), que permite ge-
nerar un anillo de seguridad para
vehiculos con pedido de captura, y
la identificacion de motos con dos
pasajeros sin utilizacion del casco,
entre otras opciones.

Ademads, latecnologiadeinteligen-
cia artificial en las cdmaras esta co-
menzado a utilizarse para educar al
conductor, mediante el sefialamien-
to de habitos de conduccién irregu-
lares que pueden evitar siniestros.
Por ejemplo, es posible detectar si
quien conduce esta utilizando el ce-
lular mientras esta al volante, si tiene
colocado el cinturén de seguridad,
sitransita con excesodevelocidad, si
el vehiculo qued6 mal estacionadoy
muchas posibilidades mas. Esta tec-
nologia, asimismo, requiere de una
supervision y confirmacién del he-
cho ocurrido por medio de agentes
de transito que verifican cada situa-
cion (fotomultas).

Por otra parte, los municipios co-
mienzan a adecuarse a una tenden-

cia que se estd replicando en todo
el mundo: el modelo de negocios
de venta de software mediante ser-
vidores propios estd migrando a un
modelo exponencial y escalable de
servidorenlanube.Estopermiteque
cualquier municipio, mas alla de su
geografia o poblacion, pueda con-
tar con esta tecnologia participativa.
Ademas, el software de monitoreo
se ha transformado en una herra-
mienta necesaria que procesa los
eventos recibidos y genera analisis
de las situaciones de manera di-
nadmica y eficaz, para optimizar los
tiempos de respuesta y los recursos
afectados a ella.

ECOSISTEMA SAFECITY

BY FULLTIME

Mas de 20 municipios en Argenti-
na utilizan Safecity by Fulltime, cuya
tecnologia moderna y novedo-
sa continla expandiéndonos por
América Latina. Fulltime Latam es
una empresa especializada desde
2007 en el desarrollo de software
web y mévil para el sector de la se-
guridad electréonica. Cuenta con
oficinas en Estados Unidos, México,
Argentina, Brasil, Colombiay presen-
cia en mas de 20 paises. l
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EN UN ECOSISTEMA TOTALMENTE INTEGRADO Y DEDICADO ESPECIFICAMENTE ALA
. SEGURIDAD COLECTIVA DE LAS PERSONAS.

SAFE CITY es una vision de desarrollo urbano que
integra multiples soluciones de tecnologia de la
informacién y comunicacion (TIC), Internet de las
cosas (loT) y practicas innovadoras volcadas a

la seguridad.

Esta solucion tiene como objetivo reducir los delitos y

mejorar los tiempos de respuesta del accionar policial.
Con su aplicacién, Safe City logra como resultado una

ciudad mas segura para toda su poblacion.
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+150.000
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www.safecity.com.ar
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www.safecity.com.ar

Monitoreo.com
es una agrupacion de
profesionales y empresas dedicadas a
la seguridad que comparten recursos y experiencias.
Hacemos monitoreo en RED por internet desde
hace 20 anos y continuamos desarrollando la
Seguridad 4.0 con planificacion para una
vision compartida, acompanada de
un plan de carrera.

En monitoreo.com, no nos adaptamos a los cambios,
nos ADELANTAMOS.

@ monitoreo.com’

Lo invitamos a formar parte de nuestra RED mundial de profesionales:
Asociese en www.monitoreo.com/socio
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CITYINIESH

Security Innovation

Comunicador universal mesh para paneles de alarma

Opcion de sistema totalmente inalambrico
para lograr nuevas instalaciones en minutos

Contamos con las placas Wired () Automatizacién y domética

Zone. p L A B () Soporta teclado cableado DSC
tradicionales ya cableados para
adelantarnos a la digitalizacion
de las lineas telefénicas ® Instalacién sencilla e intuitiva

() Control total desde app mévil

FUNCION
PANEL DE ALARMA

Nuevas instalaciones
en minutos

Powered by ‘ AR: +54 (223)495 2500 ’

- CO: (+57) 1794 1939 _mail: hi@deitres.
DEITR_S US: +1(86) 697 80747 e-mail: hi@deitres.com

web: citymesh.deitres.com
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& Casos de éxito

Pasarelas para control de accesos

En uno de los edificios de oficinas mds iconicos de CABA, Intelektron llevé a cabo una perfecta fusion

entre la tecnologia y el diseno para lograr una obra que soluciona el control de accesos sin invadir

la estética del lugar.

Intelektron

+54 11 2205-9000
ventas@intelektron.com
www.intelektron.com

I ntelektron, empresa nacional
que desarrolla y fabrica controles
de accesos y asistencia para empre-
sas, llevd a cabo la modificacion en
el ingreso al edificio Lipsia ubicado
en plena City portefa (sobre Aveni-
da Corrientes al 3400) en una trama
de comodos y rapidos accesos, me-
diante subtes y numerosas lineas
de colectivo. Elegante y con plantas
recientemente recicladas, el edificio
cuenta condos entradas principales.
Sus oficinas tienen luz natural en to-
dos los dmbitos de trabajo, lo que
mejora la eficiencia laboral y contri-
buye al ahorro de energia.

Ambas entradas sobre la Av. Corrien-
tes, donde se emplazan las pasarelas
motorizadas PAS FS-2000, con inte-
graciondesistemadereconocimien-
tofacialy control de visitas mediante
lectura de codigo QR/DNI. Son cinco
pasos distribuidos en los dos acce-
sos, con combinacion de paso pea-
tonal y extendido para el ingreso de
proveedores y personas con movili-
dad reducida.

Cada hall esté revestido de marmol
BotticcinoconincrustacionesRosso-
verona, un piso de granito al que las
pasarelas se integran perfectamen-
te de la mano de la tecnologia y el
disefo. “Nuestra experiencia en el
rubro,de masde 31 anos como desa-
rrolladoresyfabricantes,nospermite
brindar distintas soluciones e inte-
grar a diferentes niveles con otros
sistemas o desarrollos propios”, di-
jeron desde la empresa fabricante.
“Es una obra que nos enorgullece,
emplazada en un edificio iconico de
Buenos Aires”, concluyeron.
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La pasarela motorizada utilizada en
la implementacion del proyecto es
un producto desarrollado y fabrica-
do en Argentina con materiales de
calidad. Versatil, confiable y compa-
tible con laintegracion de las tecno-
logias clave de identificacién: reco-
nocimiento facial, biometria, RFID y
lectura de cédigo QR/DNI.

CARACTERISTICAS

- Disefado para edificios corporati-
VOS.

- Mecanismo motorizado de alta re-
sistencia y bajo mantenimiento.

-Ocupaelmismoespacioquelosmo-
linetes tradicionales, lo cual trans-
forma su instalacién en una obra
muy simple.

- Luces LED RGB en el frente, tapas,
vidrios laterales y puertas, con co-
lores configurables.

- Puertas de vidrio templado retro-
iluminadas, personalizables con el
logo de la organizacién.

- Buzoén de visitas interno con senso-
res Dual-Tech de ingreso efectivo y
caja llena.

- Lectores de huella, proximidad y
display dentro del propio cuerpo

de la pasarela.

- Versiones peatonales y de puertas
ampliadas para personas con mo-
vilidad reducida.

- App Android disponible: visualiza-
cion en tiempo real de su funciona-
miento, configuracién, calibraciény
actualizacién.

Las pasarelas estan construidas en

acero inoxidable AISI 304 de 1,5 mm

de espesor para el cuerpo principal

y puertas de vidrio templado que

giran en base a motores de alto tran-

sito y bajo nivel de ruido. Los ejes
estan montados sobre rodamientos
blindados, lo cual le permite tener
un alto flujo de peatones. Ademas,
estos productos ofrecen acople de
embrague magnético, lo que permi-
tequelapuertano ejerza presién so-
bre el motory prolonga su vida util.

MODELOS

- PAS FS-2000: con puerta estandar
para el acceso peatonal.
-PASFS-2100:con puertaauxiliarpara
el acceso de personas con movilidad
reducida (Cumple con el Decreto Na-
cional 914/97, minima luz admisible
de paso, 80 cm) y proveedores. |


https://api.whatsapp.com/send?phone=541136009000
mailto: ventas@intelektron.com
www.intelektron.com

Potencia tu negocio -=
con el armado de tu propia

Ahorra Multiplica
90% fallade test X5

en tus gastos fijos de en el Centro tus vias de
servicios de Sim Card de Monitoreo comunicacion

NANOCOMM ARGENTINA Seguinos!
NAN OCO M M Joaquin V. Gonzalez 5076 + C.A.B.A.
©
ESPECIALISTAS EN COMUNICACION _TEI': (+54) 1145052224 Interno 5425 n . o m
info@nanocommweb.com nanocommweb.com



www.nanocommweb.com
tel:+541145052224
mailto:info@nonocommweb.com
www.facebook.com/nanocommok/
www.instagram.com/nanocommok/
www.linkedin.com/company/nanocomm-web/
https://goo.gl/maps/Njg6nBCMWDScagSL7
https://twitter.com/Nanocommok
www.nanocommweb.com

_(&5)) SF TECHNOLOGY

Contamos con los mejores productos
yara fortalecer la seguridad de su hogar
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NO PIERDAS MAS
PRESUPUESTOS
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Programacion completa
via app en 5 minutos!

&

Precio ultra competitivo al
instalador y accesible al
usuario final!

i

Mejor rentabilidad del
mercado, gana mas!

S

Precio regulado en
Mercado Libre para que
no tengas sorpresas!
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Constante inversion
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Control de accesos biométrico ProMA de ZKTeco

BIG DIPPER SECURITY
ventas@bigdipper.com.ar
www.bigdipper.com.ar

Big Dipper

ZKTeco, marca distribuida por Big
Dipper, presenta los sistemas de
control de accesos biométrico para
exteriores de la serie ProMA, una
nueva generaciéon de terminales
auténomas multibiométricas para
exterior de gama alta. Esta serie
esta construida con una carcasa de
aleacion de aluminio ultrarresisten-
te y posee tres modelos equipados
con diferentes combinaciones de
autenticacion:reconocimientofacial
y de huellas dactilares, y reconoci-
miento RFID multitecnologia:

- ProMA: identificacion de rostro +
huella dactilar + RFID
- ProMA-QR: identificacion de rostro

+ codigo QR + RFID
- ProMA-RF: identificacion de rostro

+ RFID

La serie ProMA lleva la tecnologia
de ultima generacion a cualquier lu-
gar donde se requiera una solucién
de control de accesos de estacion de
puerta o un intercomunicador de vi-

deo para proporcionar acceso segu-
ro, verificar credenciales y controlar
entradas no autorizadas.

CARACTERISTICAS

- Hasta 10.000 huellas dactilares;
30.000 caras y 50.000 datos RFID.

- Velocidad de reconocimiento facial
menor a 0,3 segundos.

+ Reconocimiento RFID completo en
0,2 segundos.

- Estructura antivandalica IKO7, resis-
tente al agua y al polvo IP66.

- Tecnologia sin contacto para una
experiencia de control de accesos
seguray sin problemas.

- Facil instalacion.

- Funcion de servidor web integrado.

- Compatible con ZKBioAccess vy
ZKBioSecurity.

- La serie es compatible con el proto-
colodecomunicacién ZKTeco PUSH
y se integra completamente con la
plataforma de seguridad de vision
artificial ZKBio CVSecurity V6600. |
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CYGNUS

’
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CYGNUS ELECTRONICS
info@cygnus.la
www.cygnus.la
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Cygnus presenta su nueva serie
de cdmaras analdgicas que, por su
rendimiento de costos y facilidad de
instalacion, simplifican el trabajo del
instalador.Ademas,elmantenimien-
todelascamarastambiénessencillo,
incluso para los usuarios finales con
conocimientos limitados.

Las soluciones analdgicas Cygnus
brindan un servicio de monitoreo
facil de instalar con alta resolucion.
Se pueden obtener imagenes claras
para saber lo que sucede y encontrar
evidencia de respaldo confiable.

VENTAJAS

- Facil de instalar: incluso para usua-
rios finales con conocimientos limi-
tados.

- Facil de configurar: Plug&Play, con
la conexion del cable y puede verse
en vivo en un solo paso.

- Alta resolucién: camaras analdgicas
de alta resolucion de 2 Mpx que
pueden capturar mas detalles ante
un evento.

-lmagen color 24/7:modelos conilu-
minador LED permiten ver a color
hasta 20 m, con imagenes vividas
aun en escenarios con poca luz.

- Adaptabilidad ambiental: soporta

un amplio rango de temperatura
y voltaje. Adecuado para ciudades
con inestabilidad energética y lu-
gares con diferentes temperaturas
ambientales.

MODELOS

- HDX-1200D-0280: domo fijo con IR
HD de 2 Mpx, sensor CMOS de 1/3
de pulgada de alto rendimiento;
compatible TVI/ AHD / CVI/ CVBS;
iluminador IR de 20 m.

- HDX-1200F-0280: cdmara bullet con
infrarrojos fijos HD de 2 Mpx; sen-
sor CMOS de 1/3 de pulgada de alto
rendimiento. Compatible TVI/ AHD
/ CVI/ CVBS.

- HDX-1200DU-0280: domo fijo con
tecnologia Starlight+ LED de 2 Mpx;
sensor CMOS de 1/3 de pulgada de
alto rendimiento; compatible TVI /
AHD/CVI/CVBS.Lacamarapermite
imagenes a todo color las 24 horas
del dia, los 7 dias de la semana

- HDX-1200FU-0280: camara bullet
fija HD de 2 Mpx; Starlight + LED;
sensor CMOS de 1/3 de pulgada de
alto rendimiento; compatible con
TVI/ AHD / CVI/ CVBS; imagenes a
todo color las 24 horas del dia, los 7
dias de la semana. m



HEXACOM crea una nueva unidad de negocios con el foco puesto en el
usuario y su experiencia: UNICOM ;Tu seguridad mas simple!

6 soluciones de seguridad pre-configuradas y testeadas en fabrica que permite la
instalacion de un completo sistema de seguridad domiciliaria sin necesidad de lectura de
manuales de forma inalambrica y con comunicacion de datos mdviles.

La solucion es complementada con una APP suite que permite agregar y gestionar
equipos instalados, controlar los permisos de acceso a configuraciones y notificaciones
de los usuarios de cada evento de panel.

@ Unicom

iTu sequridad mas simple!
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www.youtube.com/@unicomalarmas

LANZAMIENTO MODULOS
WI-FI DE 1Y 4 CANALES

Escuela Seg ~

it

4 CANALES 1 CANAL

Con la aplicacion SEG Smart podés controlar de
forma remota hasta 2 portones automdticos y 1
2 dispositivos independientes, tales como cerraduras ¥ s

eléctricas, luces y otros artefactos eléctricos.

Disponible para: android . | @& i0S

CONOCE TODA NUESTRA LiNEA

DE PRODUCTOS EN EL PORTAL WEB
www.seg.com.ar

INTERNATIONAL


www.seg.com.ar
www.seg.com.ar/producto/modulo-wifi-4-canales
www.seg.com.ar/producto/modulo-wifi-1-canal

LA TECNOLOGIA AVANZA
Y JUNTO A USTEDES SEREMOS PARTE

Siendo la marca lider en el mercado. Contamos con una linea completa
de automatizacion para un mdximo confort y sequridad.

CONOCE TODA NUESTRA LINEA _
DE PRODUCTOS EN EL PORTAL WEB ;

www.seg.com.ar

Seguinos en: (0) (f) ﬁ

INTERNATIONAL
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PCTSS Security System, control

de accesos propietario

PUNTO CONTROL
info@puntocontrol.com.ar
www.puntocontrol.com.ar

P CT-Security System es una so-
lucién integral para control de

ingresos y egresos a edificios, ofi-
cinas y barrios cerrados. El sistema
permite administracion remota en
la nube y fue desarrollado en base a
una de las plataformas de mayor se-
guridad: NXP Desfire EV2.

Mediante el emparejamiento de
lectores y llaveros/tarjetas sin con-
tacto, provee un codigo seguro y
Unico para cada instalador; asi, pro-
tege su inversién y la seguridad de
su cliente. Se trata de un sistema
unico desarrollado con tecnologia
NXP Desfire Ev2 (la evolucion de MI-
FARE) tanto en llaveros como en los
lectores. Posee maxima proteccion
anticopia y anticlonado, y seguridad
ante hackers y saboteadores.

La administracion, la configura-
cion, los informes, y el alta y la baja
de usuarios se realiza desde cual-
quier computadora via Internet Ex-
plorer o mediante un software en la
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nube. Se puede hacer de forma local
(red LAN) oremota (internet), viamo-
dems-routers de ultima generacion,
através de una plataformadered 4G
cerraday segura.

La funcionalidad de control remoto
en la nube suma una novedosa app
para smartphones orientada al usua-
rio final, que permite operar sobre los
usuarios de cada grupo privado que
el instalador defina (por ejemplo, una
familia dentro de un edificio o barrio
cerrado). Esto disminuye sustancial-

mente el trabajo de soporte del
instalador en operaciones de baja
importancia, tales como suspender
momentaneamente el acceso (tarje-
ta o llavero), conocer los ingresos y
egresos, recibir alarmas de eventos,
etc., siempre dentro de cada grupo
privado previamente definido y au-
torizado por el instalador.

PCTSS le brinda el control total de
susinstalaciones, los 365 dias delafio
las 24 horas y desde cualquier lugar
gue se encuentre. |l
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'JAOkm usados - permutas - conmgnamones
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TOMAMOS TU USADO SIN LIMITE DE ANO Y KILOMETRAJE

(© 11 5096-5633
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@ enriquehellner@yahoo.com.ar
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Cerradura Digital con Cerradura Digital Tactil para Cerradura Digital Tactil con
Teclado Analégico - FR10 Superposicion - FR101 Tarjetas de Acceso - FR201
\/ Funcién de bloqueo \/ Funcién de bloqueo \/ Bloqueo automatico y
automatico. automatico. alarma antirrobo.

Alerta sonora a través de Alerta sonora a través de \/ Se accede mediante
\/ la alarma antirrobo. la alarma antirrobo. cédigo o tarjeta Mifare.

Contacta a nuestros asesores para conocer mas

—p> O 6082-2000 6 ventas@fullvision.com.ar
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SEGURIDAD ELECTRONICA SR.L.

Incorpora la ultima
tecnologia en
soluciones de
control de accesos

UBIO-XIRIS

El nuevo control de acceso y terminal de
tiempo y asistencia con reconocimiento
de iris y sensor térmico integrado.
Reconoce al iris a hasta 50cm de
distancia al mismo tiempo que mide la
temperatura del usuario.

Su alto rendimiento garantiza una
velocidad de emparejamiento de hasta
40.000 templates por segundo
brindando una mayor seguridad.

AC-1100

La terminal de gestion vy
control de accesos y horarios,
permite la autentificacion
multimodal, identificando
al usuario a través del uso
de tarjeta RFID, llave mauvil
y clave numérica o PIN.

Admite comunicacion con
sistema de tarjeta movil y
de Bluetooth para mayor
conveniencia y comodidad.

UBIO-X FACE

Posee la ultima tecnologia
en reconocimiento facial.
Es capaz de identificar
personas a una distancia
de hasta 3 metros, auin con
la presencia del barbijo, al
mismo tiempo que mide su
temperatura corporal.

Prohibe el acceso a aque-
llos que posea una alta
temperatura y da un aviso
ante la ausencia de barbijo.

UBio-X Face

@erc
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@ www.elcasrl.com.ar

9 Las Casas 3777 (C1238ACG). Boedo. Argentina

m ventas@elcasrl.com.ar / info@elcasrl.com.ar
Q (+54) 11 4925 4102

Complementan la familia
de productos de VIRDI
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Cables"

Some -espeaahstas

de cab
especial

Telecomunicaciones, CCTV/CATV,

Maxima calidad de procuicclion Energia, Comunicaciones, Redes Lan

Mejor costo beneficio o cualquier cable especial bajo

Normas y Especificaciones especificaciones de nuestros clientes.

CABLEFACTORY

©® +54 9115041-2113 iw danieltognoli@cablefactorysa.com.ar & www.cablefactorysa.com
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Respuestas a cuatro preguntas

para innovar en su empresa

No regale clientes ni oportunidades

Formularse las preguntas correctas puede llevar a respuestas que potencien el negocio o, incluso,

que abran nuevas posibilidades. Las respuestas acertadas a las demandas insatisfechas siempre

son generadoras de mayores opciones.

Ari Yacianci
Profesional en Gestion de
Riesgos y Seguridad
ayacianci@gmail.com

‘ omo apasionado por latemati-

ca, puedo notar a mialrededor
comentariosinteresantes, realizados
por clientes de empresas de seguri-
dad electrénica, que muchas veces
describen situaciones que tienen
una solucién aparentemente senci-
lla. Si bien lo que parece sencillo no
siempre lo es, pensando sobre estas
situaciones que me rodean logré
identificar algunas preguntas y re-
flexionar al respecto.

Por ejemplo: Juan estd hartodeira
revisar su taller de toldos de nochey
durante los fines de semana a causa
de las falsas alarmas generadas por
su sistema contra intrusiéon. Cuando
consulté a su empresa de monito-
reo tradicional por una solucion,
le explicaron que no era necesario
un mantenimiento correctivo y que
tampoco realizaban servicios de vi-
deoverificacién, por lo que planea
instalar él mismo algunas camaras
de vigilancia en el taller con el fin de
realizar su propia videoverificacion.

En vez de perder una oportunidad
porinflexibilidad, ;jcémo sele podria
brindar a Juan la solucién que pide,
aunque no esté planteado en la es-
tructura original del negocio?

Otro caso: Miriam tiene un sistema
dealarmasinstalado en su domicilio,
pero no lo ha usado en anos y esta
pensando en darlo de baja. Puede
explicar este comportamiento con
varios argumentos: es tedioso recor-
dar los coédigos de usuario, el siste-
ma es dificil y costoso de mantener,
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sientequelasempresastradicionales
de monitoreo son poco confiables,
y le parece inutil respaldarse en un
sistema de seguridad electrénica ya
que las principales amenazas que
le preocupan son las “entraderas” o
“salideras”.

Considerando estas preocupacio-
nes, ;qué solucién o soluciones se le
podrian brindar a Miriam para que
vuelva a ser usuaria del sistema y se
convierta en una excelente cliente?

Imaginemos que Victoria no tiene
sistemas de seguridad electréni-
ca instalados en su departamento.
Uno de sus vecinos, con camaras de
videovigilancia en el pasillo y en la
entrada del edificio, hace automo-
nitoreo a través de su teléfono inte-
ligente. Victoria y su vecino acorda-
ron que, en caso de que él note algo
extraio, le avisara por teléfono, tam-
bién de forma manual.

Esto es sumamente limitante: la
deteccion de una situaciéon de in-
seguridad depende del automoni-
toreo aleatoriamente realizado por
el dueno de las cdmaras (cuando se
encuentre disponible para hacerlo).
Y,ademas de daravisoalas autorida-
des, él deberd tomarse el trabajo de
contactar a Victoria para notificarle
del suceso. ;C6mo podria aumentar-
se el nivel de seguridad y simplificar
estastareas paraatraer clientescomo
Victoria?

Ultimo caso: Verénica recibe en
promedio ocho pacientes al dia en
su consultorio, ubicado en un segun-
do piso. El consorcio instalé un por-
tero eléctrico que permite la aper-
tura remota de la cerradura para visi-
tantes identificados. Al poco tiempo,
Verdnica se sentiaincémoda porque
el intercomunicador solo es accesi-
ble desde el lado externo de la entra-

da, lo que significa que cuando sus
pacientes se retiran, debe estimar a
ciegas el tiempo que les toma bajar
hasta la puerta principal para des-
energizar nuevamente la cerradura
eléctrica desde su consultorio.

Esto no solo le hace perder el tiem-
po, sino que reduce el nivel de se-
guridad del sistema: al desconocer
a quién se le esta permitiendo real-
mente el uso de la puerta, alguien
podria retirarse o ingresar al edificio
indebidamente. Luego de entrevis-
tarla, Verdnica considera que esta
necesidad deberia haberse detecta-
do en el periodo de prueba, y que
no se deberia haber excluido a los
usuarios en el proceso de implemen-
tacién del sistema. ;Cémo se podria
solucionar esto sin incrementar de-
masiado los costos?

CONCLUSION

Como explicé el economista Lud-
wig Von Mises, la funcion empresa-
rial consiste en encontrar estas faltas
deinformaciény descoordinaciones
entre oferta y demanda para satisfa-
cer las necesidades de la sociedad,
con bienes y servicios que compitan
en precio y en calidad.

Entonces, ;por qué hay que inno-
var? Porque ninguna empresa puede
ofrecer opciones superadoras en el
largo plazo si no aplica la creativi-
dad ni busca la mejora continua. En
nuestro caso, debemos apuntar los
esfuerzos hacia brindar soluciones
de seguridad modernas e integrales
que cumplan la funcién de brindar
tranquilidad en vez de generar mas
problemas e insatisfacciones.

Espero que estas cuatro preguntas
le ayuden a reconsiderar algunas
posibilidades. ;O prefiere seguir per-
diendo clientes y oportunidades? m


mailto:ayacianci@gmail.com

Mas de 40 anos
brindando

calidad y excelencia
en nuestros cables

Especialistas en cables para
comunicaciones, transmision de
datos e interconexionado

de Sistemas de Videovigilancia.

NUESTROS PRODUCTOS:
CABLES . TRANSMISION /% PARASISTEMAS 7==. CABLES
TELEFONICOS ~ DEDATOS ‘ DE SEGURIDAD *.- =" ESPECIALES

« Multipares Plantel Interior = Cables UTP Interiory Exterior Cat.5 « Cables Telefénico Blanco « Cables Blindados Par Compensados

« Multipares Subterrdneos « Cables UTP Auto Suspendido Cat.5 « Cables para Intercomunicadores « Desarrollos Especiales

+ Multipares Auto Suspendidos « Cables FTP Interior y Exterior Cat.5 « Cables Coaxiales RG59u

+ Cables de Instalacién Interna + Cables FTP Auto Suspendido Cat.5 + Cables UTPy FTP Interior y Exterior

yAcometida + Cables para Sensores de Incendio

Asesoramiento Especializado

Varela 3525/41 « C.A.B.A. ® Argentina _—
Tel. (5411) 4919.0974 » Cel. 15 6786.4223 icor'
I/ ’A"

o ventas@anicorcables.com.ar
CEMARA BaSEI www.anicorcables.com.ar ‘\élg

Cirmor g ,
da Monioeeo do Alormos Camara Argentina
do b Ropiico Argertina de Seguridad Electrénica


www.cemara.org.ar
www.anicorcables.com.ar
mailto:ventas@anicorcables.com.ar
www.anicorcables.com.ar
https://goo.gl/maps/WyV3GBZHzT4FcoYDA
tel:+541149190974
api.whatsapp.com/send?phone=5491167864223
www.anicorcables.com.ar/#!/categoria/1/pagina/0/
www.anicorcables.com.ar/#!/categoria/2/pagina/0/
www.anicorcables.com.ar/#!/categoria/4/pagina/0/
www.anicorcables.com.ar/#!/categoria/2/pagina/0/
www.casel.org.ar

Baterias importadas para motos (acido y Gel)

Aplicables en motocicletas, grupos electrégenos, etc.

BATERIAS NACIONALES PARA ENERGIA SOLARY EOLICA  stock permanente en bateias importadas

también tenemos en stock permanente

De 12Volt 105 ah y 6 Volt 225 ah baterias de 12 volt 7 amp nacionales recicladas,

marca RISTTONE.
Se recomienda su uso solo en alarmas.

RISTTONE

Tecnologla de punta

Nuevas Baterias de Litio de 12-24-36-48 Volt en diferentes amperes

BATERIAS PARA : Alarmas, UPS, Luces de Emergencias, Boyeros eléctricos, Juguetes, etc.
» Cortadoras de Césped - Carros de Golf - Hidrolavadoras Barredoras - Tijeras Hidraulicas - HidroGriias
* Motos: Importadas / Nacionales - JetSky - Cuatriciclos
» Automotores - Camiones - Grupos Electrogenos

TRABAJANMOS CON TARJETAS DE CREDITO

- Manm

RISTOBAT -
@batenasnstobat
RISTOBAT S.R.L. Cangallo 3984 - (1872) Sarandi - Buenos Aires - Argentina

Tel: (54 11) 4246-1778 - Fax: (54 11) 4246-6447
info@bateriasristobatsrl.com.ar - ventas@bateriasristobatsrl.com.ar - www.bateriasristobatsrl.com.ar

(© +54116397-2005 LINEAS DIRECTAS WHATSAPP ~ (©) +54 11 3906-9120


https://api.whatsapp.com/send?phone=541163972005
https://api.whatsapp.com/send?phone=541139069120
www.bateriasristobatsrl.com.ar
mailto:info@bateriasristobatsrl.com.ar
mailto:ventas@bateriasristobatsrl.com.ar
www.bateriasristobatsrl.com.ar
https://goo.gl/maps/HEcL1r8LtbNh9a6f8
tel:+541142461778
www.instagram.com/bateriasristobat/

SISTEMAS DE CONTROL DE ACCESO

Puertas Automaticas | Molinetes | Pasillos de Seguridad

DCM Solution, principal fabricante de equipamiento para sistemas de
control de acceso, ofrece una linea completa de productos para asistir a
distribuidores e integradores a mejorar las soluciones de seguridad y hacer
crecer su negocio.

Para mas informacian visite WWww.dcm.com.ar B I‘ m

solution



www.dcm.com.ar
www.dcm.com.ar/Productos/Linea/CA/AG/AG400/Pasillo_motorizado

%P Management

Principios para pensar en la

expansion regional

Muchas empresas deben su éxito, principalmente, al talento de estrategas natos que, gracias a esa

capacidad, pueden desarrollar negocios y hacer trascender una empresa. Cuando ese talento no se

tiene, la planificacion es clave para el desarrollo del negocio.

Lic./CPN Diego L. Cacciolato
dcacciolato@yahoo.com.ar
@ +5492235021114

Lic. Augusto D. Berard
a.berard@pampamarketing.com
@+ 5491144753824

U navezquelogramos pasar de
los planes a la realidad para
tener nuestra empresa en funcio-
namiento, es muy importante que
consideremos la posibilidad de la
expansion regional. Debido al con-
texto econdmico, politico y social
a nivel mundial, Latinoamérica se
encuentra actualmente en una posi-
cién ventajosa para el intercambio
no solo de productos, sino también
de know how, tecnologias, servicios
y modelos de negocios. Y no es ne-
cesario ser una gran empresa de e-
norme capital para aprovechar este
contexto; para elaborar este capi-
tulo del libro Manual de Negocios
tomamos como base la experiencia
real de haber desarrollado negocios
a nivel regional con las ventajas, li-
mitaciones y recursos de ser PyME.
En funcién de esta experiencia, com-
partimos nuestras conclusiones que
pueden ser tomadas como hipétesis
para casos puntuales.

Nos hemos entrevistado, durante
nuestros viajes, con lideres empre-
sarios de distintas culturas y obser-
vamos que, si bien su éxito parece ser
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el resultado de cuidadosas estrate-
gias, existe una paradoja: la mayo-
ria de ellos no cuenta con grandes
equipos de planeacién o procesos
sofisticados de desarrollo estratégi-
o, sino que delegan ese aspecto de
su organizacién en un estratega de
gran talento natural, que es por lo
general el fundador o director ge
neral. Los estrategas naturales tie-
nen un talento innato que los hace
pensary actuar con un conocimien-
to intuitivo de los elementos basicos
de la estrategia. En su percepcion,
conjugan en su cabeza la empresa,
los clientes y la competencia como
un sistema Unico de interaccion
dindmica a partir del cual logran
plasmar objetivos y planes de ac-
cién.Estosplanes se caracterizan por
ser creativos, oportunos y audaces.
A priori podria parecer que carecen
de validez desde la perspectiva del
analista, pero el impacto competi-
tivo de sus estrategias se debe jus-
tamente a esa caracteristica innata
que los distingue.

Como la mayoria no nacemos con
estas virtudes, debemos reemplazar

a los estrategas naturales por plani-
ficadores estratégicos metddicos y
racionales. Un buen estratega no
debe pretender saber toda la infor-
macion necesaria y mucho menos
rechazar el analisis, sino todo lo
contrario; no deberia trabajar sin él.
Existen conceptos y enfoques espe-
cificos para que cualquier persona
llegue a desarrollar excelentes ha-
bilidades para generar estrategias,
tacticas y acciones.

Luego de explorar durante aios el
negocio de la seguridad electrénica,
escuchar a los empresarios, enten-
der las politicas que fijan sus di-
rectivos y seguir el crecimiento del
sector, hemos logrado identificar
los siguientes cuatro principios que
recomendamos para todas aquellas
empresas que quieran emprender
un desarrollo regional.

1. HACER PROPIO EL NEGOCIO

Los mejores resultados se obtie-
nencuandounosecomprometecon
lo que hace y, sobre todo, cuando
lo ama. No importa el cargo que se
tenga en la organizacion, si se es ge-
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“El hombre de pensamiento que no va a actuar es ineficaz;

el hombre de accion

rente u operario, cuentapropista o
empleado; el éxito se alcanza cuan-
dotodostrabajamosynosinvolucra-
mos con los objetivos del proyecto
como sifuésemos los duefos. Es res-
ponsabilidad de los lideres detectar
qué motiva a las personas para sacar
lomejordeellasylograrel tan ansia-
do compromiso.

Cuando se mira la capacidad de un
emprendedor paradefiniruncamino
exitoso, se hace dificil encontrar pau-
tas; sinembargo, hay algo que apare-
ce siempre: la pasién. La pasion nos
permite indagar la realidad de una
manera increible, descubrir necesi-
dades, inventar caminos y concretar
negocios que con el tiempo pueden
llegar a verse como hazafas.

2. TODO TIENE IMPORTANCIA

Priorizarloimportante alo urgente.
No subestimar ningun tema, com-
petidor, compafero, cliente y mu-
cho menos el poder de uno mismo.

que no piensa es peligroso”.

Richard M. Nixon

{Donde esta encerrado el potencial
de cambiar las cosas? En una sonrisa,
una palabra amable, un oido atento,
el cumplido sincero y todos los pe-
quenos gestos de consideracion.

3. SORPRENDER E INNOVAR

En este entorno competitivo y glo-
balizado tenemos que sorprender
a los clientes para diferenciarnos, y
para eso hay que innovar permanen-
temente. No podemos relajarnos ni
conformarnos con nuestro produc-
to, aunque sea bueno. Siempre de-
bemos estar a la vanguardia de las
tecnologias emergentes.No hay que
olvidar que el servicio de posventa
es el principal indicador de calidad
que los clientes perciben en el corto
plazo. Cada vez que agregamos un
producto es como si prendiéramos
una vela: puede brindarnos mas luz,
pero mientras estd encendida se
consume. Por eso, con cada pro-
ducto o servicio que incorporamos,

debemos también actualizar cons-
tantemente el conjunto de conoci-
mientos sobre cébmo producir, pro-
mocionar, vender y distribuir; caso
contrario, estaremos mejorando a
costa de hipotecar el futuro.

4. ACEPTAR LA RESISTENCIA

Los integrantes de la empresa, y
mas aun los de puestos bajos, pue-
den ser perezosos a la hora de en-
frentar cambios. Esa pereza se ma-
terializa en resistencia, por lo que
es el propio empresario quien debe
tener la fuerza y la conviccién para
llevar adelante los nuevos proyec-
tos. Nunca debemos quejarnos de
las criticas: si son falsas o fruto de
laignorancia no debemos darles lu-
gar, pero tampoco enojarnos. Si es-
tan justificadas, debemos aprender
deellas.m

Continua en el libro MANUAL DE NE-
GOCIOS.

“El crecimiento personal y profesional se desarrolla con el hacer y la preparacién técnica”
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Augusto D, Berard | Diego L. Cacciolato

MANUAL DE
NEGOCIOS

GESTION, DESARROLLO Y REGIONALIZACION

Incluye:
Automatizacion de ventas
Armado de plan de negocios

SOLICITA HOY MISMO TU EJEMPLAR

En este libro, los autores proponen un
recorrido por todas las etapas relacionadas
con la creacion y el crecimiento de un
emprendimiento comercial. A través de
conceptos claros obtenidos gracias al
estudio, la profesionalizacion y consejos
especificos fruto de una profunda
experiencia, se plantea una guia detallada
que va desde lo simple hasta lo mas
complejo, de los primeros pasos de una
empresa hasta su expansion al mundo.

Este Manual De Negocios es para cualquier
emprendedor que quiera llevar su proyecto al
siguiente nivel, ya sea para mejorar las
ventas en el mercado local o expandirse a
otras regiones.

Para leer de corrido o usar como material de
consulta, este Manual debe formar parte de
la biblioteca de todo empresario, nedfito o
experimentado que busque la excelencia en
su trabajo.

@ +54 911 4475-3824 / +54 9223 502-1114
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Cambios en los medios de trasmision

de voz y datos

¢Como afecta la evolucion de las telecomunicaciones a la sequridad electrénica?
La migracion en las comunicaciones podria dejar obsoletas las centrales de alarmas telefénicas.

Hace pocas semanas la Camara de Em-
presas de Monitoreo de Alarmas de la
Republica Argentina (CEMARA) envi6 a
sus asociados una circular en la que in-
formaba que las empresas Telefénica
y Telecom estan realizando cambios
en la telefonia fija. En dicha circular se
sefnal6 que se dejara de lado el cable-
ado de par de cobre para utilizar me-
dios de fibra 6ptica e inalambricos
(mediante SIMs LTE) para la trasmision
de sus comunicaciones.

Como resultado de esta migracion, las
comunicaciones de todos los disposi-
tivos que utilicen lineas telefénicas
fijas, como las centrales de alarma,
centrales telefénicas analégicas, etc.,
podrian verse afectadas e incluso que-
dar obsoletas.

Este cambio cambiara el paradigma
tecnolégico y propondra el desafio
de superar esa migracion para no
quedar incomunicados o desprotegi-

CN-LINK LTE

dos. Para afrontar este cambio exis-
ten soluciones en el mercado que
permiten realizar el upgrade tecnolé-
gico necesario sin reemplazar todo el
equipamiento ya instalado.

ALARMAS

En este recambio de tecnologia, el
caso mas sensible quizas sea el de los
sistemas de alarma que utilizan pane-
les con comunicacién por linea telefé-
nica tradicional. Para estos casos exis-
ten productos que permiten actualizar
los medios de comunicacién o incluso
realizar un cambio de panel y mante-
ner todo el sistema de sensores y sire-
nas instalados.

Entre las diferentes soluciones, pode-
mos encontrar el comunicador CN-
LINK LTE de la marca Cygnus-CNord,
que por medio de su comunicador 4G
universal puede conectarse con pane-
les de alarma de otras marcas y asi lo-
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grar una comunicaciéon a través de
4G/LTE con su plataforma de monito-
reo Security Center. Ademas, desde
esa misma plataforma puede reenviar
eventos a terceros a través de los pro-
tocolos de comunicacién mas comu-
nes. Este comunicador IP universal,
disenado para recibir eventos desde
las alarmas analégicas y transmitir
hacia la central de monitoreo o la nube
de CNord mediante canal Ethernet y
GSM (4G), permite el armado y el de-
sarmado remoto del sistema.

La marca también cuenta con un panel
hibrido con comunicacién Ethernet y
dual SIM 4G incorporado, que ofrece 8
zonas cableadas en la placa y opcio-
nalmente se puede expandir a 16
zonas y 31 zonas inalambricas. Este
panel es compatible con sensores ca-
bleados y sirenas de terceros, lo que
permite utilizar periféricos preexis-
tentes o de diferentes proveedores.

NORD AIR MAX LTE

PANELES GARNET

Otra de las opciones que ofrece el
distribuidor son los productos de
Garnet Technology, marca que viene
trabajando desde hace tiempo en las
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Comunicador para paneles linea
Garnet WiFi/4G/3G/2G

actualizaciones de sus medios de co-
municacién. Garnet ofrece una gama
de comunicadores que se adaptan a
los distintos modelos de paneles y que
permiten establecer una comunicacién
3G/4Gy WiFi. La marca también posee
paneles con comunicacion WiFi embe-
bida que pueden conectarse a todo
tipo de sensores cableados y sirenas
preexistentes. Entre ellas, la central de
alarma hibrida de 8 zonas, que puede
expandirse hasta 32 zonas con el mé-
dulo EXP-8Z, 4 particiones y comuni-
cador WiFi integrado.

TELEFONIA

Otros equipos que no van a estar ajenos
al recambio son las centrales telefoni-
cas analogicas. Para dar respuesta a esta
problematica, existen centrales telefé-
nicas hibridas que van a permitirle al
usuario mantener nuestra plataforma
de teléfonos analégicos utilizando cen-
trales IP modernas; ademas, podran
mantener la estructura existente me-
diante la incorporacién de moédulos
para lineas analégicas.

La marca Yeastar posee una amplia
gama de centrales telefénicas que per-
miten la conexi6n a lineas entrantes
VOIP, internos IP/SIP y médulos de sa-
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lida para lineas analégicas. Todo esto
permite mantener los viejos teléfo-
nos analégicos en funcionamiento y
habilita la incorporacién de teléfo-
nos IP modernos. Asimismo, en el
caso de ser necesario incorporar li-
neas moviles entrantes (por tarjeta
SIM), cuenta con equipos Gateway
para cuatro SIM.

Para mas informacién sobre estos

e ° " VolIP GSM/3G/4G Gateway

77 Yeastar
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productos, asesoramiento de profe-
sionales calificados y la mas reciente
tecnologia contactenos.
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Nuevos desafios

Cena anual de CEMARA

La Camara que nuclea a las empresas de monitoreo de alarmas tuvo su fiesta anual.
En ella, ademas de compartir los logros del ano que finalizo,
se trazaron los objetivos para lo que vendra.

El 17 de diciembre pasado, en las
instalaciones de Madero Tango, se
llevé a cabo la cena anual de fin de
afio de CEMARA. El evento reuni6 a
asociados, proveedores, representan-
tes de otras camaras, autoridades y
allegados, quienes se entretuvieron
en animada charla con los directivos y
demas asistentes.

Durante la cena, y como es habitual,
se trataron los temas en los que se
trabaj6 durante el transcurso del afio,
los logros obtenidos y las aspiraciones
pendientes a concretar.

La ocasion también fue propicia para
distinguir y reconocer con entrega de
diplomas a los nuevos integrantes del
Consejo Directivo, quienes se suman
al intenso trabajo de sostener la acti-

CAMARA DE EMPRESAS DEMQ&L

vidad gremial empresaria. Se hizo es-
pecial mencién a Patricia Bogani, la
primera mujer incorporada al Consejo
Directivo en la historia de CEMARA.
“Como Camara, consideramos que la
incorporacién de una figura femenina
en el Consejo Directivo es necesaria
y aspiramos a tener aportes mas que
interesantes, asi como promover la
igualdad en este rubro”, dijeron desde
la CD de la institucion.

Luego llegd el momento del brin-
dis propuesto por el Presidente de la
Camara, Ricardo Katz. Dese6 un ventu-
roso 2023 con la esperanza de que el
afo nuevo permita continuar generan-
do, extendiendo y fortaleciendo lazos
con socios, proveedores, camaras e
instituciones.

AVENIDA BELGRANO 1315—-9%1
]

RENOVACION DE AUTORIDADES

El 16 de diciembre de 2002 se llevé a
cabo la renovacion parcial de cargos,
que incluyé a los vicepresidentes 1.2
y 3.2, Prosecretario, Protesorero, los
vocales 1.2 y 3.2 y los tres vocales
suplentes.

Asi, la nueva Comisién Directiva,
quedd conformada de la siguiente
manera:

Presidente: Ricardo Katz

(Prioridad 1 / GyK S.A.)
Vicepresidente 1.°: Alberto Zabala
(SIS Ingenieria S.R.L.);
Vicepresidente 2.°:

Miguel Angel Turchi

(Central Monitoring Station S.A.)
Vicepresidente 3.% Fernando Solari
(Central1o1)

Secretario: Gaston Lupetrone
(Antares S.R.L.)

Prosecretario: Martin Socoloff
(Megueff S.R.L.)

Tesorero: Francisco Roccanova
(Dinkel S.R.L.)

Protesorero: Hugo Gutiérrez
(Alarmas y Soluciones S.A.)

Vocales titulares: Salvador Torres
(TLS Great Level S.R.L.), Dario Maqui-
rriain  (Sonitel) y Ariel Shlamovitz
(Comptor S.A)

Vocales suplentes: Carlos Zalvidea
(Alerta Temprana S.A.); Eduardo Kbal
(USS / Servicios Unidos de Seguri-
dad S.A.) y Patricia Bogani (Securline
- Linea Segura S.R.L.)

Organo de fiscalizacion:

ftalo Martinena (DX Control S.A.)
Revisor de cuentas: Carlos Prestipino
(Segured - Red de Seguridad S.A.).
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79 SESYTEL
+54 810 999-7379
ventas@sesytel.com.ar
www.sesytel.com.ar

52 SF TECHNOLOGY
+54 11 4923-0240
ventas@sf-technology.com
www.sf-technology.com

19 STARX SECURITY
+54 11 2150-8700
ventas@starx.com.ar
www.starx.com.ar

75 TRUE DIGITAL SYSTEMS
+54 11 2120-5160
info@tdsintl.com
www.tdsintl.com

Si Usted desea asesorarse sobre los innumerables beneficios de anunciar en Negocios de Seguridad®
por favor contactenos de lunes a viernes de 9 a 18 al +54 9 11 5813.9890 o por mail a comercial@rnds.com.ar

ENCONTRA A NEGOCIOS DE SEGURIDAD EN:

o)

instagram.com/negociosdeseguridad

facebook.com/negociosdeseguridad

linkedin.com/company/negociosdeseguridad/

groups.google. com/group/negociosdeseguridad

Instagram facebook
twitter.com/noticiasrnds
titter Linkedln
issuu.com/negociosdeseguridad/docs
Issuu
(@negociosdeseguridad +54 911 7501-3776
Telegram WhatsApp


https://api.whatsapp.com/send?phone=541175013776&text=Deseo%20recibir%20en%20mi%20WhatsApp%20la%20revista%20Negocios%20de%20Seguridad.%20Mi%20nombre%20completo%20y%20mi%20empresa%20son:
https://api.whatsapp.com/send?phone=541151123085
https://api.whatsapp.com/send?phone=541158139890
http://www.instagram.com/negociosdeseguridad/
https://twitter.com/noticiasRNDS
https://issuu.com/negociosdeseguridad
https://t.me/negociosdeseguridad
http://www.facebook.com/negociosdeseguridad
https://www.linkedin.com/company/negociosdeseguridad/
https://groups.google.com/g/negociosdeseguridad
https://api.whatsapp.com/send?phone=541175013776&text=Deseo%20recibir%20en%20mi%20WhatsApp%20la%20revista%20Negocios%20de%20Seguridad.%20Mi%20nombre%20completo%20y%20mi%20empresa%20son:
https://api.whatsapp.com/send?phone=541158139890

LHND L] }’

LOS MOTORES PARA PORTONES
MAS RAPIDOS DEL MUNDO

il

Alta velocidad Bajo consumo Bajo consumo en la bateria Baja temperatura
de accionamiento de energia eléctrica de la central durante el
funcionamento

24V
EFICIENCIA ENERGETICA
DE ALTO RENDIMIENTO

Bajo consumo Cargador de bateria Utiliza baterias Permite recarga Baja temperatura
de energia eléctrica incluide en la central de bajo consumo por energia solar durante el
funcionamento



www.ppa.com.ar
mailto:contacto@ppa.com.ar
https://api.whatsapp.com/send?phone=541132696309
www.instagram.com/ppaargentinaok/
www.facebook.com/PPAArgentinaok
www.linkedin.com/company/ppa-argentina/

PASARELAS
MOTORIZADAS

ACCESO INTELIGENTE

Un desarrollo innovador que combina el
disefio y la ingenieria de una forma ideal,
compatible con la integracion de las
tecnologias claves de identificacion.

MODERNICE HOY SU ACCESO
ROBUSTAS, ELEGANTES
Y DE BAJO MANTENIMIENTO

Compatible con cualquier Control de
Accesos del mercado.

Puertas de vidrio templado
retroiluminadas.

Luces LED’s RGB en el frente, tapas,
vidrios laterales y puertas.
Colores configurables.

Versiones peatonales y de puertas

ampliadas para el ingreso de proveedores
y personas con movilidad reducida.

intelektron

I ‘ @ +54 9 (11) 3600-9000
©+54 (11) 2205-9000

L

- \K-

¥ aso de Exito:
$Edificio Lipsia
FACIAL '

Compatible con todos los equipos
de Reconocimiento Facial

AL -
. |

HUELLA

Biometria embebida en el cuerpo
de la Pasarela Motorizada

RFID

Multiples tecnologias de
Credenciales y Llaveros

CODIGO QR/DNI

Velocidad de exploracion y alta
tasa de reconocimiento

BUZON DE VISITAS

Con sensores Dual-Tech de
ingreso efectivo y caja llena

@ ventas@intelektron.com

Vb
www.intelektron.com N


mailto: ventas@intelektron.com
www.intelektron.com
tel:+541122059000
https://api.whatsapp.com/send?phone=541136009000
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