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SWITCH CCTV POE PROFESIONAL

Con innovador sistema de refrigeracion
gracias a su geometria de conveccién

« Sin partes mecanicas
» Sin contaminacion sonora
« Mayor confiabilidad

Disipacidn Conveccion

GARANTIA DE POR VIDA c@ GARANTIA

CYGNUS 2 www.cygnus.la
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LINEA ENTRY LEVEL

5$1004-60

100 | | 6owW
. Mbps | | POE
=

4 ports entry level

= 4x puertos PoE+ @100Mbps

= Hasta 60W total PoE

= Uplink: 2x Ethernet @100Mbps
» Modo CCTV hasta 250Mts

+ 1.25Gbps / 0.88Mpps

$1008-120

100
Mbps

8 ports entry level

« 8x puertos PoE+ @100Mbps
« Hasta 120W total PoE

« Uplink: 2x Ethernet @1Gbps
» Modo CCTV hasta 250Mts

« 5.6Gbps / 4.2Mpps

$1016-200

® 300W
T PoE
16 ports entry level

« 16x% puertos PoE+ @100Mbps

+ 300W total PoE c/ indicador consumo
« Uplink: 2x Ethernet @1Gbps +

1x fibra optica SFP

« Modo CCTV hasta 150Mts.

$1024-300

@:@ 420W
T PoE
24 ports entry level

« 24x puertos PoE+ @100Mbps

« 420W total PoE c/ indicador consumo
« Uplink: 2x Ethernet @1Gbps +

1x fibra optica SFP

* Modo CCTV hasta 150Mts.

+ 7.2 Gbps / 5.36Mpps

LINEA HIGH END

$2004-240

Ej 1000 ’oi‘ 240W

4 ports industrial PoE

= Alimentacion redundante

« Fanless: disipacion de calor
sin ventilador mecénico

+ 4x puertos Hi-PoE @1Gbps

= Hasta 240W total Hi-PoE

= Uplink: 2x Ethernet @1Gbps +
2x fibra 6ptica SFP

= 5.6Gbps / 4.2Mpps

$2024-420-FL

DE POR VIDA

$2008-150-V2

i 1000 “'\

8 ports industrial PoE

« Alimentacién redundante

« Fanless

« 8x puertos PoE+ Gigabit @1Gbps
« Hasta 150W total PoE

= Uplink: 4x fibra 6ptica SFP
(soporta fast-ring)

« Modo CCTV por consola

= Administrable L-2

= Salida a relay programable por
caida de enlace

= 24Gbps / 17.9Mpps

24 ports high end PoE

» 24x puertos PoE+ @1Gbps

* Hasta 420W total PoE

* Uplink: 4x puertos Fibra SFP @1Gbps
* Administrable L-2

* 56Gbps / 41.7Mpps

\J

info@cygnus.la

$2024-420

24 ports high end PoE

= 24x puertos PoE+ @1Gbps

+ Hasta 420W total PoE

= Uplink: 2x Ethernet @1Gbps +
2x fibra éptica SFP

+ Administrable L-2

+ 56Gbps / 41.66Mpps

58024-10G / S824-10G

+ 8.8 Gbps / 6.55Mpps

24 ports modular core switch PoE
= Fuente de alimentacién redundante

« 3 Slots p/ médulos $7024-8F/8T

« Uplink: 2x Ethernet @1Gbps +

2x fibra dptica SFP

= Transmision de datos de alta velocidad
+ Administrable -2

« 70Gbps / 42Mpps

24 ports high end PoE / Sin PoE

* 24x puertos @1Gbps

* Hasta 370W total PoE

* Uplink: 4x puertos Fibra SFP @10Gbps
* Administrable L-3

* 128Gbps / 96Mpps

GARANTIA DE POR VIDA

Cygnus Electronics
Tel: (011) 5278-0022 / 3221-8153
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El nuevo Rifle Compacto Tactico o TCR, esta disefado como una versatil y
fiable lanzadora no letal, ideal para escenarios donde se necesita repeler
o amedrentar una amenaza sin incurrir en lesiones o dafos.

Ideal para aplicaciones en personal de seguridad privada, en barrios
cerrados, parques industriales, etc

Disefiado para ofrecer un aspecto militar compacto y realista que es facil
de equipar con accesorios a través de los cuatro carriles Picatinny
estandar.

EI TCR de alto rendimiento también incluye miras plegables delanteras y
traseras, una empufadura delantera vertical y un caindn de alto
rendimiento de 11",

El nuevo TCR viene completo, con cargadores extendidos de 7y 12
proyectiles y funda de transporte.

- NO REQUIERE PERMISO PARA SU USO -

100 m/s (promedio)

7 0 12 unidades

Semi automatica

50 mts

+17 disparos por cartucho de CO2 de 12g

PROYECTILES

Mezcla de Oleoresin Capsicum y PAVA y Polvo Oleoresin Capsicum De polimero duro. Moldeado por Bolas de polvo sin ingredientes
Polvo de Gas Lacrimégeno (OC y CS) (OC) agentes inflamatorios. inyeccién en una bola sélida. activos. Ecolégicas.

No se rompen al impactar. Para entrenamiento.
0OC (1%), CS (8%) mezcla (OCy CS) Pepper - OC (1%), PAVA (4%) Polimero de plastico sélido

ﬂi .fa '

B i g D i p pe r ® info@bigdipper.com.ar | www.bigdipper.com.ar
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Big Dipper UnitreeRobotics

- NOVEDAD -
ROBOTS DE INSPECCION Y VIGILANCIA

Robots cuadrupedos de
alta velocidad para:
Inspeccion remota
Recorrido de perimetros
Transmisién con video y sonido
Recorrido de terrenos complej

Deteccién guimiento de p

Seglin modelo:

Camara térmica Radar 3D LIDAR

Sumergible Geoposicionamiento F L ! Vervideode
presentacion:
Transporte de hasta 20 kg de carga e am

Go1 Pro

* Deteccién de humanos

* Seguimiento de personas

* Compatible con app para moviles
* Velocidad maxima de 3.5 m/s

y Go1 Edu

* Sensores 3D LIDAR

Go1 Air + Deteccion de humanos
* Deteccion de humanos = Seguimiento de personas
» Seguimiento de personas + Capacidad de carga de 6 Kg
« Capacidad de carga de 4 Kg * Velocidad méxima de 3.7 m/s
« Velocidad maxima de 2.5 m/s + Compatible con app para moviles

Linea Industrial

Disefiados principalmente para las dreas industriales, de rescate y patrullaje

Ver video de

B1en accién

Aliengo

* Certificacion IP68 * Velocidad méxima de 1.5 m/s

» Capacidad de carga de hasta 20 Kg + Amplia customizacién de equipos

» Sumergible hasta 1.2 mts de profundidad + Gran adaptabilidad a terrenos complejos

Big Dipper & info@bigdipper.com.ar | www.bigdipper.com.ar
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GENERADOR DE NIEBLA PARA BLOQUEO DE ASALTOS

Reduce la visibilidad a cero, frustrando todo intento de robo o asalto

0

s NOES CORROSIVO

CORROSION

DE GRADO ALIMENTICIO

NO DANA LA ROPA

2: MATERIAL ECO FRIENDLY

BLOQUEO VISUAL INSTANTANEO

PG

FUNCIONAMIENTO APLICACIONES
- Integracion con VSS: disparo automatico .
por uso de analiticas - Escenarios en los que se detecte una
b . intrusion no deseada: comercios, oficinas,
- Duracion de 30 a 45 minutos joyerias, financieras, bovedas de bancos, etc
- Espacios medianamente cerrados - Sélo automatizar y disparar en horarios que

- Impacta 80-120 m3 de espacio en 5-8 seg no haya pablico

. Activacién manual por botén de panico - Se recomienda un chequeo de la situacién por
video para corroborar la situacion
- Integracién con panel de alarma: activacién automatica

por disparo de alarma o manual a través de PGM *No apto para zonas de circulacién de publico

CYGNUS &2 & infoecygnusla | www.cygnus.la
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CYGNUS HDCVI

» Equipos linea entry level

+ Acceso web y app movil - Software gratuito para PCy MAC

« Excelente calidad de imagen

+ De costo accesible / muy competitivo para el instalador

« Ideales para monitoreo general

Escenarios de aplicacién

« Casas / Departamentos

+ Comercios
= Pequenios talleres y / o fabricas

Grabadores HDCVI

« Alarma: Deteccion de movimiento

=« Canales de video: 4 BNC/4 BNC + 2 IP /6 solo IP

« Admite P2P = Admite cdmaras TVI, AHD, CVI, CVBS, IP
* Compresién: H265 « Resoluciones soportadas: 1080P / 720P
= Audio: 1 canal / 1RCA = Grabacién: 1080 lite@12FPS / 720P@12FPS hasta 8TB HD

* Ethernet: 10/100 Mbps + Ancho de banda: In 16Mb / Out 48Mb

Cdmaras HDCVI Linea Starlight + LED

> = imyg} HDX-1200DU-0280
* Resolucion 2 Mpx
ﬂ * FOV-H:100,9°V;: 56,5° D: 121,8°
. A * Luz blanca hasta 20 mts ( 60.000 hs)

* 12VDC con proteccion de polaridad inversa

HDX-1200FU-0280

, . = IP67
\ = Formato CVI
CYGNUs§e
m' » Lente 2,8mm
v ., + Max 1080@30 fps
—

« Alarma: Deteccion de movimiento

« Canales de video: 8 BNC /4 BNC + 4 IP / 8 solo IP

« Admite P2P * Admite cémaras TVI, AHD, CVI, CVBS, IP

= Compresién: H265 « Resoluciones soportadas: 1080P / 720P

= Audio: 1 canal / 1RCA = Grabacién: 1080 lite@12FPS / 720P@12FPS hasta 8TB HD

* Ethernet: 10/100 Mbps + Ancho de banda: In 32Mb / Out 64Mb

Cdmaras HDCVI Linea IR

HDX-1200D-0280

* Formatos CVI/TVI/AHD/CBS
* FOV-H:90,5°V:49,6°D: 109,5°
* lluminador IR 20 mts ( 60.000 hs)

* 12VDC con proteccién de polaridad inversa

HDX-1200F-0280

’ ‘ - IP67

= Lente 2,8mm
+ Max 1080@30 fps

* Resolucion 2 Mpx

Big Dipper

i® info@bigdipper.com.ar

APP movil gratuita

HDCVI Live View

* Funciona por IP/ dominio o por P2P

* Disponible para Android y 10S

| www.bigdipper.com.ar
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RENOVACION DEL SISTEMA DE PORTERIA

RESIDENCIALY MULTI-RESIDENCIAL

Soluciones de intercomunicacion inteligente para un amplio rango de aplicaciones y
escenarios, integrando el sistema de videovigilancia, control de acceso y el sistema telefénico

PORTERO VISOR CON RECONOCIMIENTO FACIAL

« Comunicacioén bidireccional de audio y video (IP)
- Integracion con centrales telefonicas (SIP)
« Acceso a camaras IP y DVRs de la misma red (RTSP)

APP MOVIL SMARTPLUS AUDIO, VIDEO Y CONTROL DE ACCESO

La aplicacion SmartPlus permite a los residentes ver y hablar con los visitantes, abrir puertas, monitorear
las entradas de los edificios y emitir llaves virtuales desde sus teléfonos inteligentes.
Llamada directa a la aplicacién movil sin necesitad de pantalla interior

(© vista previa

55 Llave virtual
Ver quién estd en la entrada antes de contestar la llamada

Emitir claves de coédigo QR y PIN para invitado
de tiempo limitado

(=X Videollamada y pre video

Vea y hable con los visitantes con video en vivo
antes de llamarles remotamente

@ Desbloqueo de puertas

Abra puertas con el botén "Abrir puerta”" de la aplicacién, Bluetooth
o mediante una llamada telefénica estdndar

=) Envio de notificaciones

o -
=] Registro de apertura de puerta
Recibe notificaciones instantdneas de llamadas entrantes

Acceso a fotos con fecha y hora de apertura de puertas

™ INTERCOMUNICADORES MULTI-RESIDENCIALES '—‘
- X915

+ Android, pantalla tactil 13", - Android, pantalla tactil 8" Doble
doble cdmara 2Mpx, Starlight HDR Camara 2Mpx, Starlight HDR

-Video portero con 5 botones
para llamadas directas

+ Reconocimiento Facial, QR, Bluetooth,
NFC tarjeta y PIN, llaves temporales y
perpetuas

+ SIP-ONVIF-HDR-LTE-USB-HDMI-PoE

- Reconocimiento Facial, QR,
Bluetooth, NFC tarjeta y PIN,
llaves temporales y perpetuas

- SIP — PoE — ONVIF - WIEGAND
IP65 - IK10

- Ideal para oficinas y/o
apartamentos

. - Lector de tarjetas frecuencia
. dual: 13,56MHz, 125 kHz y NFC

" INTERCOMUNICADORES RESIDENCIALES -—I

-Video portero robusto IP65,

- Lector de tarjetas: 13,56 MHz » Panel pléstico, audio y
2Mpx 110°con IR

y NFC. Slot micro SD. video Full HD a bajo costo

. - Ideal para entornos con
- Camara 2Mpx gran angular A el
120° con IR espacio limitado

- Lector de tarjetas dual, MF y EM.
2 salidas a relé y 2 entradas de alarma

-SIP - PoE - ONVIF - WIEGAND

- Aplicacion en viviendas,
IP65 - H.265

- SIP - PoE - RTSP - IP65 - H.265 - oficinas remotas, etc.

ONVIF - WIEGAND

CYGNUS% ® info@cygnus.la

electronics O

| www.cygnus.la
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TELEFONIA IP / SIP

Fanvil

TELEFONOS CON ENVIO Y/O RECEPCION DE VIDEO

Teléfono IP Ejecutivo Visualiza
video Conferencia de 6 partes
Wifi 2.4G/5G y Bluetooth 4.2

- Pantalla 4.3"IPS

-45 Botones DSS / 20 lineas SIP
- Wifi, Bluetooth, Dual Gigabit,
PoE integrado

Teléfono IP Ejecutivo Wifi
2.4G/5G y Bluetooth 4.2

- Pantalla 3.5"

- 21 Botones DSS / 12 lineas SIP
- Wifi, Bluetooth, Dual Gigabit,
PoE integrado

V67

y Bluetooth 4.2

- Pantalla TouchScreen 7" IPS

- 116 Botones DSS / 20 lineas SIP
- Wifi, Bluetooth, Dual Gigabit,
PoE integrado

CONSERJE-I RECEPCION / EJECUTIVO

Teléfono IP Ejecutivo Android
9.0 Camara FHD Wifi 2.4G/5G

X7/X7A/X7C

Teléfono IP Ejecutivo Pantalla
HD / tactil, 20 lineas SIP / PoE

- Doble puerto de red Gigabit,
PoE integrado

- Recepcion de video y monitoreo de
camaras, porteros y DVR
- Camara Full HD p/ videollamada (X7A)

CM60

Céamara Full HD USB

- Compatible solo con X7A

» Plug and play

- 1080 a 30fps

- Angulo ajustable y colocacién flexible

- Alimentacion desde el puerto USB (5V 1A)

X3/4/6U

Teléfono IP empresarial de 2/3
pantallas, hasta 30/60 teclas
DSS, 3/5 teclas de linea,
6/12/20 lineas SIP

Teléfono IP empresarial,
visualiza video, 106 teclas
DSS, 20 lineas SIP PoE

+ Pantalla principal a color 4.3,
laterales 2 x 3.5"

- Integracién con camara/portero
IP, recepcion de videollamadas

- Pantalla principal a color 2.87/4.3",
lateral 1x2.4"/ 2x2.4"

Teléfono IP empresarial

DSS, 4 Lineas SIP

+ Pantalla a color de 2,4 pulgadas y
320x240 pixeles

- Puertos duales de 10/100/1000

Mbps, PoE integrado

Pantalla color 2.4" 3 botones

- Admite conferencia local de 6 partes

Teléfono IP
Pantalla HD 10.1” tactil

-20 lineas SIP

- Hasta 112 teclas DSS

- Soporta camara USB externa (CM60)
- Doble puerto de red Gigabit,

PoE integrado

Telefono movil Wi-Fi
Pantalla color 2.4"

- Certificacion IP67

- Wi-Fi 2.4G/5G/Wi-Fi 6

- Bluetooth 5.0 incorporado

- Botdn configurable para marcado rapido
- Baterfa de 1900 mAh recargable

CORPO

RATIVO / EMPRE

SARIAL

15

Teléfono IP WIFI 2.4G
incorporado Pantalla LCD a
color 2.4" 4 Cuentas SIP,
Conferencia de 6 partes,
PoE o fuente externa 5V 1A,
Web server

Telefono IP empresarial
Pantalla a color 2.8" 4
Cuentas SIP, Gigabit
Ethernet con PoE integrado

X35G Lite

Teléfono IP - Pantalla en
blanco y negro 2.3"
2 Cuentas SIP, Conferencia
de 6 partes, PoE integrado,
Gigabit Ethernet

S

Teléfono IP con WiFi 2.4GHz
incorporado - 2 Cuentas SIP,
Conferencia de 3 partes

Teléfono IP - 2 Cuentas SIP,
Conferencia de 3 partes,
PoE integrado

COMPLEMENTOS

HOTELERIA

Lok

HT301-U HT302-U

Headset USB Conectividad Headset USB Conectividad
con telefonos IP y PC con telefonos IP y PC

« Tecnologia de cancelacidn de

« Tecnologia de cancelacién de
ruido ambiental ENC

ruido ambiental ENC

f

Parlante de techo SIP Audio
bidireccional con micréfono
incorporado

« Admite hasta 10 zonas de
multidifusién con priorizacion

Big Dipper

@ info@bigdipper.com.ar

Teléfono IP elegante y
compacto, con teclado
completo y marcado rapido
negro, montaje en escritorio
y/o pared, 2 lineas SIP PoE

H2U-BLANCO

Teléfono IP elegante y
compacto, con teclado
completo y marcado répido
blanco, montaje en escritorio
y/o pared, 2 lineas SIP PoE

¥

| www.bigdipper.com.ar
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LECTORES ESCLAVOS PARA CONTROL DE ACCESO

Lector RFID

El lector ProxPoint® Plus de HID combina multiples opciones de configuracidon
con un diserio atractivo y discreto y un precio econdmico.

ProxPoint 6005

- Tamario compacto * Multiples modos de funcionamiento
» Certificacion IPS5  + Apto para montaje directo sobre metal
« Lectura de tarjetas ProxCard® Il /ISOProx® Il /DuoProx® Il/ etc

Lectores iClass

Los lectores HID multiCLASS SE® son parte de la plataforma iCLASS SE® de HID para un
control de acceso altamente seguro, adaptable e interoperable

iClass R10

Lector de tarjetas sin contacto

multiClass RP10
Lector de tarjetas sin contacto

+ Lectura de tarjetas 13Mhz

- Lectura de multiples tipos de tarjetas:
iCLASS Seos® , iCLASS SE, entre otros

+ Compatible con HID Mobile Access

+ Lectura de tarjetas RFID y 13Mhz

* Lectura de multiples tipos de tarjetas HID Prox®,
Indala® Prox, iCLASS Seos®, iCLASS SE, iCLASS®, etc

+ Compatible con HID Mobile Access

Lectores Signo

Con su diseno elegante y moderno, Los lectores HID® Signo™ brindan un rendimiento
flexible y confiable con soporte para una gama inigualable de tecnologias de credenciales

Lector de huellas con multitecnologia Lector de huellas con multitecnologia

* Multiples métodos de comunicacién « Certificacion IP65 e IK09

+ Permite la lectura de multiples tipos de tarjetas = Permite la lectura de muiltiples tipos de tarjetas
(HID Prox, 13Mhz, SEOS entre otros) | (ICLASS SE, 13Mhz, SEOS, entre otros)

+ Compatible con HID Mabile Access | - Compatible con HID Mobile Access

+ Configuracion a través del HID Reader Manager « Configuracion a través del HID Reader Manager
- Métodos de comunicacion: TCP/IP, OSDP, Wiegand

Mobile Access

HID ofrece una nueva manera de manejar el control de acceso
+ Administracion de tarjetas sencilla
= Licenciamiento por cantidad de usuarios
+ Dos métodos de funcionamiento
» Compatible con Android e 10S
* Compatible con lectores iClass SE y Signo

+ Administracion desde la plataforma HID Origo
* Multiples tipos de tarjetas configurables

Big Dipper @ info@bigdipper.com.ar | www.bigdipper.com.ar
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Control iD

CONTROLES DE ACCESO AUTONOMOS

IDFACEPRO-FP-A
Control de acceso, tiempo y asistencia
con reconocimiento facial y RFID
+ Pantalla tactil
* Intercomunicador SIP
+ Software web integrado
* Certificacion IP65

+ Capacidad para hasta
10.000 rostros

* Comunicacién TCP/IP,
RS485 y USB Host

IDFLEX-AC-BP-A

Control de acceso, tiempo y asistencia
con lector de huellas y RFID

- Software web integrado

* Reglas de acceso
configurables y
customizadas

- Identificacion por huellas
digitales, proximidad
y contrasena

IDNANO-BP-A

Control de acceso con huella y RFID

* Comunicacion TCP/IP,
RS485 y USB Host

* Hasta 200.000 usuarios
* Software web integrado
* Hasta 10.000 huellas

IDF-BP-ASK

Control de acceso con reconocimiento
de huella, RFID y alarma incluida

» Software web integrado

+ Central de alarma
integrada

. ﬁosibilidad de manejar
asta 2 puertas

IDUHF|

Antena UHF con controladora incluida

» Software web integrado

+ Distancia de lectura de
hasta 15metros

+ Conexion TCP /P,
Wiegand, RS485 y R5232

+ Certificacion IP65
Cantral ID

. Cagacidad para
200.000 usuarios

IDTOUCH-ASK

Control de acceso auténomo con RFID

* Teclado capacitivo

+ Control de apertura
e puertas

« Identificacion por
contrasena y tarjeta RFID

CONTROLADORA DE PUERTAS

333332948393 330292

IDBOX

Controladora de 4 puertas

* Pantalla tactil
= Software web integrado

» Comunicacion TCP/IP, RS485,
RS232, Wiegand y -USB Host

+ Capacidad para 200.000 usuarios

* Reglas de acceso configurables
y customizables

ENROLADORY LECTOR RFID

IDBIO

Enrolador de huellas USB para escritorio

+ Facil utilizacion

« Interface USB 2.0

Big Dipper

+ Alta resolucion (500 DPI)

+ Permite al software utilizar la biometria
sin la necesidad de implantacién de un
banco de datos biométrico

- Disefio moderno e innovador

® info@bigdipper.com.ar

Lector esclavo RFID

« Senalizacion audiovisual
* Salida programable Wiegand
« Lectura de tarjetas RFID 125kHz

+ Facil instalacion e integracion con
cualquier control de acceso

+ Compatible con equipos Control iD
a través de conexion Wiegand

| www.bigdipper.com.ar
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Garnet Control Pro

Una aplicacion que permite el comando total

del panel de alarma

Diseflada pensando exclusivamente en la experiencia de usuario y

la relacion con su sistema de seguridad, una rdpida visualizacion brinda
la informacién relevante con estados en tiempo real, asimismao,
dependiendo del idioma del teléfono, la aplicacion podra mostrarse

en tres lenguajes diferentes, espanol, portugués e inglés.
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Mucho mas que un software de programacion,
un software de gestion integral
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Agrupaci6n de Eventos de Emergencia

Marcos Gonzalez

1188631425 - Maximiliano Rodriguaz

L 11:33:58
1172256795 - Fornands o Rodriguez
Fue el perro

Mensaje 11:33:06

Contacto online L
DE’ via chat entre usuarios i
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mas eficiente
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Comandos : Integrada con el B Distintos niveles de
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~= monitoreo remoto '

@ ® Disminuye los : =] Multi Alarma: @ —— Permite mantener
639 costos operativos Puede manejar 8 alarmas @ — el listado de contactos de
de monitoreo con una sola App —  monitoreo actualizado

;CONVERTITE EN -
INSTALADOR cERTIFicADO!  H el |g run

ESCANEA Y COMPLETA NUESTRO FORM
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NT Nota de Tapa

Referente en distribucion en el

interior del pais

DMASR.L.

Veinticinco anos de experiencia avalan a la empresa, ubicada en Rosario, como referente del sector.

Primeras marcas, capacitacion constante, dptimo servicio de entregas y herramientas multimedia

de ayuda al cliente son algunos de los pilares de DMA.

D MA SRL es una empresa de-
dicadaalaimportaciony dis-
tribucién de equipos de seguridad
electrénica, conformada por gente
de amplia experiencia y larga tra-
yectoria en el mercado de la segu-
ridad. La empresa se inicié en el afio
1988 con las primeras instalaciones
domiciliarias de alarmas, creciendo
en el mercado tras la instalaciéon de
la primera estaciéon de monitoreo
en la ciudad de Rosario. Una déca-
da después, la empresa se divide y
vuelca todo su esfuerzo en la toma
de representaciones, distribuciones
y atencion al instaladory profesional
de la seguridad electrénica exclusi-
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vamente.

Tras aflos de crecimiento y conso-
lidaciéon, en el ano 2016 DMA SRL
compra un edificio de més de 3000
metros cuadrados cubiertos con es-
tacionamiento propio, pensando en
la comodidad de sus clientes.

Con la remodelacion de vanguar-
dia del edificio, se construyd una
Sala de Capacitacién Dinamica, con
capacidad para cincuenta personas,
unshowroomy mercado de autoser-
vicioy un depdsito de mas de dos mil
metros cuadrados cada uno.

La empresa esta fundada sobre s6-
lidos cimientos, conformados por la
excelencia en el servicio a sus clien-

tes, la capacitacion permanente y
el trabajo cotidiano, siempre con el
claro y firme objetivo de seguir cre-
ciendo, tanto en el dmbito regional
como sectorial, apostando a la inte-
rrelacion y alianza con proveedores,
partners y clientes.

DMA se dedica exclusivamente a
la venta mayorista y minorista de
productos de seguridad electroni-
ca exclusivamente para clientes de
Gremio de la Sequridad electrénica
cubriendo los rubros de CCTV, con-
trol de acceso, incendio, robo, cables
y accesorios.

Los esfuerzos estan orientados a
mantener una relacién directa y per-
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manenteconsusclientes,analizando
las necesidades de cada uno deellos
paraluego brindarles solucionesala
medida de cada negocio.

SERVICIOS DE VANGUARDIA

Para facilitar los negocios, DMA de-
sarrollé una plataforma de Gestion
en la nube con caracteristicas de
avanzada, posibilitando a los clien-
teselaccesoaunaintranet propiade
actualizacion instantanea, que per-
mite lacomprade productoson-line,
consulta de disponibilidad en tiem-
po real, precios, manuales técnicos
y de usuarios, acceso a la web de los
fabricantes como asi también a una
gestion administrativa que abarca
detalles de pedidos, facturas, cuen-
tas corrientes, 6rdenes de reparacio-
nes, etc.

Este portal tiene, ademds, un no-
vedoso cotizador web, herramienta
disponible paratodosaquellosclien-
tes que deseen utilizar toda nuestra
base de precios, fotos, detalles en
sus cotizaciones, lo cual maximiza
la utilizacién de tiempos y recursos.

CAPACITACION Y FORMACION

TECNICA

La excelente ubicacion geogréfica
en el interior del pais le permite a la
empresa llegar de forma mas direc-
ta, se abastece a individuos, empre-
sas instaladoras, comercializadoras,
Revendedores y estaciones de mo-
nitoreo de todo el pais incluyendo
CABA y Gran Buenos Aires, quienes
por distintas razones encuentran en
el servicio de DMA, una atencion
diferencial, variedad de productos y
precios muy competitivos.

Ademas del soporte técnico brin-
dado a través de distintos canales,
DMA ofrece diversos programas de
capacitaciénquetienen porobjetivo
lograr una mayor comprensién del
funcionamiento, la instalacién, la
programacion y posterior capacita-
cion al usuario final de los diferentes
productos.

Este tipo de actividad posee un
importantisimo valor agregado, que
tanto demanda la industria local.

Dentro de estos programas, ofrece
cursos perioddicos de entrenamiento
en su sala de capacitacion, orienta-
dos a las distintas lineas de produc-
tos, de modo de asegurar un cono-
cimiento de los productos a instalar
y/o comercializar.

También, alolargodelano, se orga-
nizan seminarios de presentaciones
comerciales y técnicas de nuevos
productos, conelfindeaseguraruna
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constante actualizacion de las nue-
vas y diversas marcas y tecnologias
que comercializa.

luego de la pandemia, DMA concu-
rre a diferentes exposiciones y even-
tos en diferentes ciudades del pais,
acercandoseacadaregionyestable-
ciendo un contacto personal con los
actores locales del mercado.

DMA brinda, ademas, cursos de en-
trenamiento especifico a Estaciones
de Monitoreo a fin de capacitar a su
personal, tanto en el aspecto técnico
como comercial. Permanentemente
los clientes cuentan con soporte téc-
nicotelefénico,asistenciaremotay/o
personalmente brindado por nues-
tro personal altamente capacitado.

OBJETIVOS

DMA trabaja para abastecer diaria-
mentelagrandemandadeunmerca-
doenexpansion, pero fundamental-
mente para mantener la excelencia
ensusservicios,ademasdesatisfacer
las necesidades de sus clientes. El pi-
lar fundamental de la empresa es la
excelencia en el servicio.

DEPARTAMENTO TECNICO

Los técnicos de la empresa dan
respuesta y soporte de manera in-
mediata, ofreciendo un servicio de
post-venta a todos los productos
que comercializa la empresa. Alli se
testean, reparany, en caso de serne-
cesario, losreemplazan, cumpliendo
con la garantia de los mismos.

DMAS.R.L.

@ 543415284080

@ info@dmasrl.com.ar
www.dmasrl.com.ar
® +549341663-4698

BODEGA

Alli se reciben y clasifican todos los
productos que distribuye y comer-
cializa la empresa. También desde
esesectorsellevaacaboeldespacho
de mercaderia y pedidos.

ATENCION AL CLIENTE

Técnicos y personal del sector co-
mercial y atencién al publico ofrecen
calidaddeservicioparaqueelcliente
sigateniendoaDMAunreferentedel
sector en el interior del pafis.

SHOWROOM

DMA cuenta con 500 metros cua-
drados destinados al showroom,
que ofrece a sus clientes la gestion
de autoservicio.

SALA DE CAPACITACION

Con capacidad para 50 personas, la
sala de cursos y conferencias es utili-
zadaparalademostraciéndenuevos
productos y tecnologias.

CONTACTOS

Hernan Giudice, CEO:
hernan@dmasrl.com.ar
Guillermo Scotta, Socio-gerente:
guillermo@dmasrl.com.ar
Gerardo Scotta, Socio-gerente:
gerardo@dmasrl.com.ar

Mariela Medini, Gerente:
mariela@dmasrl.com.ar

Jorge Torquati, Gerente de ventas:
jorge@dmasrl.com.ar

+54 9341 389-5476

o /dmasrlseguridad
@ @dmasrlseguridad
o Dmastrl
@ pmasrl
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Mini camara termica hibrida
Pequena en dimensiones,

grande en prestaciones

BY DAHUA TECHNOLOGY

Proteccion Prevencion Deteccion Vinculacion
Perimetral de Incendio de Fumadores de Alarmas

Mini cédmara domeo hibrida IP térmica Mini cédmara bullet hibrida IP térmica
TPC-DF1241 TPC-BF1241

* Resolucion térmica:; 256x192
* Lente térmica: 7 mm

* Resolucion visible: 4MP

* Lente visible: 8 mm

¢ Resolucion térmica: 256x192
* Lente térmica: 7,10 mm

* Resolucion visible: 4MP

e Lente visible: 8,12 mm

* Wi-Fi opcional

Scanea QR
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REPRESENTANTE OFICIAL

AV ALEAN

- SEGURIDAD PERIMETRAL

mas exigentes

Versatiles, seguras y duraderas

Calidad en Diserio
los materiales estetico

Dexa.Seguridad f DexaSeguridadElectronica I Dexa Seguridad Electrénica
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SEGURIDAD PERIMETRAL

BARRERAS Y BARRALES
infrarrojas Alean

Barrera ABH

Funcidn antiniebla

-4 Haces

- 4 Frecuencias

- Display indicador de sefal
- Distancia de 100 y 250m

- IP65

Barrera ABT

+ 2 Haces
+ 4 Frecuencias

- Display indicador de sefial
- Distancia de 30 y 60m

- P65

Barrales ABI

-2,4,6y8Haces

- 2 Frecuencias

- Distancia de 10, 30 y 100m
- Excelente estanqueidad

- IP65

o CASA CENTRAL

Mariano Pelliza 4112,
Munro, Buenos Aires.

(O11) 4756-0709 Lineas Rot.
ventas@dexa.com.ar

Q SUCURSAL LA PLATA
Calle 119 Nro 258, Tolosa,
La Plata, Buenos Aires.
(0221) 422-0953
laplata@dexa.com.ar

~ Barrera ABE
« 3 Haces
- 4 Frecuencias
« Display indicador de sefal

« Distancia de 100, 150y 250m
- 1P65

. Barrera ABO

-1 Haz

- Distancia de deteccién
hasta 10m

« Ideal para portones
automaticos

- IP65

. Barrales ABI-W
Inalambricos

<2y 4 Haces

«Incluye receptor inaldmbrico
universal - 433Mhz

- Baterias de litio de alto rendimiento
- Distancia de deteccion hasta 10m
- IP66

+54911 26495779

0 SUCURSAL TUCUMAN
Santiago del Estero 1351,
San Miguel de Tucuman.
(0381) 484-5558
tucuman@dexa.com.ar

COTIZA RAPIDO Y FACIL

www.dexa.net.ar g
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NO PARA DE
CRECER

<Todavia no sos parte?

SUMATE AL CLUB

Hellgriin

Visitanos en / /
www.hellgrun.com.ar/foro /

Sitio de experiencias
compartidas

Club Hellgriin

El Club Hellgriin es una gran comunidad online de
usuarios, técnicos ingenieros y fabricantes de produc-
tos de Hellgriin. Cualquiera que quiera formar parte
de él puede hacerlo en forma totalmente gratuita,
solo debe ingresar al mismo a través del foro que se
encuentra en la web (www.hellgrun.com.ar). Alli los
usuarios, técnicos,desarrolladoresyfabricantesdel pa-
nel pueden compartir sus experiencias, sus consultas
y hasta sugerencias de mejoras o pedidos de nuevas
funcionalidades.

Desde ese intercambio transparente de ideas e infor-
macionentretodoslosintegrantesdelacomunidad, se
produceunaexperiencialnicayrevolucionaria,donde
los comentarios o sugerencias son tomados en serio
por los desarrolladores. Tan en serio que hasta puede
generar un cambio en la fabricacién del panel. Y eso
también es comunidad: crear juntos un panel de alar-
ma hecho a la medida de las necesidades del usuario.

Ademéds,enClubHellgriin,losdesarrolladoresytécni-
cos estan disponibles para brindar un soporte técnico
de excelencia y permanente. Ante cualquier duda o
consulta pre o post venta sobre el funcionamiento del
panel u otros productos de Hellgriin, ellos estan para
brindar respuestas y soluciones.

Es su vocacién de servicio la que lleva a ofrecer una
experiencia de usuario Unica y revolucionaria, brin-
dando un servicio de atencién de excelencia con un
equipo de ingenieros y técnicos altamente capacita-
dos estableciendo un vinculo transparente y cercano
de retroalimentacién con la comunidad. |

SEG International, en
BATEV 2023

Del 28 de junio al 1 de julio

Buscando ofrecer soluciones en automatizaciony se-
guridad electrénicay ofreciendo siempre el mejorase-
soramientoy respuestainmediataasusdistribuidores,
quefacilitanlainteraccion con el consumidorfinal, SEG

20

International volverd a estar presente en BATEV, Expo-
sicion Internacional de la Construccion y la Vivienda.

Este aflo, SEG mostrara sus nuevas solucionesy tiene
preparadas muchas novedades, que prometen sor-
prender a los visitantes y brindar a los socios comer-
ciales una optimizacién en sus servicios Las nuevas e
innovadoras soluciones de SEG International podran
verse en La Rural, entre los dias 28 de junioy 1 de julio,
fecha en que se realizard una nueva edicién de la feria
BATEV. m

Hikvision presenta su
portal de certificacion

elLearning

eLearning es el nuevo portal de certificaciones de
Hikvision Latinoamérica. Mediante sus certificacio-
nes, los profesionales del rubro de seqguridad podran
mejorar sus capacidades técnicas, dando un mayor
profesionalismo a sus instalaciones y proyectos. Las
opciones de certificacion incluyen tanto Seguridad
General (GSC) como tecnologia especifica de Hikvi-
sion (HSC).

Utilizando eLearning, todos sus clientes podran rea-
lizarlascertificacionesenlinea,asupropioritmo.Tam-
bién tendran la posibilidad de inscribirse en sesiones
de capacitacidn presenciales, segun su preferencia.

La nueva plataforma elLearning se diferencia de la
ya famosa HikAcademy en que, mientras que esta
ultima incluye multitud de videos, desarrollados por
técnicos expertos de Hikvision, la nueva plataforma
eLearning incluyen certificaciones formales, con un
plan de estudio definido.

CERTIFICACIONES HCS

Este programa estd abierto a los profesionales de
la seguridad que necesiten desplegar sistemas Hik-
vision y busquen formas de demostrar su habilidad y
experiencia en la industria de la seguridad.

En particular, se recomienda comenzar realizando
las certificaciones HCSA. Esta certificacién, una vez
completada, les permitira obtener el titulo de Asocia-
do de Seguridad Certificado por Hikvision, Profesio-
nal de Seguridad Certificado por Hikvision o Experto
de Seguridad Certificado por Hikvision.

Entre las mas populares de encuentran los HCSA de
Control de acceso, CCTV, video Intercom y alarma. |

. e HIKVISION

L, certicacion

para principiantes
y profesionales.




. El mas caro?

Definitivamente no

Solo mas

Hablemos por WhatsApp

Av. Rivadavia 12396, Tel: (+54 1) 4647-2100 Seguinos
Ciudadela, Provincia de E-mail: dxcontrol@dxcontrol.com.ar f » @ o in

Buenos Aires, Argentina. www.dxcontrol.com
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PARA + INFO
DX

MUCHO MAS QUE UN
COMUNICADOR
DE ALARMAS

Disminuye significativamente los costos operativos
para tu empresa de monitoreo.

Posee minimos costos de inversién.

Programacion remota y total del panel de
alarma, pudiendo asistir al abonado sin tener

6 VIAS DE COMUNICACION que ir a su vivienda.
2G|3G |4G| SMS|EMAIL| WIFI Es compatible con APP FULL Control y
DX Virtual Expert.

COMPATIBLE CON

DX CAM &= *

Verificacion Visual de Alarmas.
Se incorpora a tu sistema de alarma sin reemplazarlo.

% PRODUCTO ADICIONAL



www.dxcontrol.com/pdf/Brochure/Brochure_DxCam.pdf
www.dxcontrol.com/pdf/Brochure/Brochure_DxSam2.pdf
www.dxcontrol.com

Reinventamos la Radio
con mas PRESTACIONES

DX FULL ID WIFI permite monitorear de manera facil, segura y transparente,
cualquier panel de alarmas con comunicador telefénico en formato Contact ID
o a través del bus de datos en los paneles compatibles. Su transmisién es dual
via Radio y Wifi. Posee programacidn y actualizacién remota de Firmware.

Es compatible con APP FULL Control y DX Virtual Expert.

(® rAPIDO (%) SEGURO VISITAS COSTOS
TECNICAS OPERATIVOS

Tel: (+54 11) 4647-2100 - E-mail: dxcontrol@dxcontrol.com.ar Z 7(
A.

www.dxcontrol.com
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Propiedad Protegida S.A.S.

Distribuidor de soluciones referente en Santa Fe

Con mds de 14 afios en la distribucién de productos para el sector de la seguridad, luego de iniciarse

en el segmento de intrusion e incendios, amplio su oferta y hoy abarca todo el espectro de soluciones

en seguridad electrénica tanto para Santa Fe como para otras provincias argentinas.

PROPIEDAD PROTEGIDA

@ +549341666-0000
ventas@propiedadprotegida.com.ar
www.propiedadprotegida.com.ar
® +549341666-0000

o /propiedadprotegidarosario
@ /propiedadprotegida

o @PropiedadProtegida

F undada en 2009, Propiedad
Protegidaesundistribuidorma-
yorista especializado en sistemas de
seguridad electrénica. Inicialmente
enfocados en alarmas de intrusion
e incendio, la empresa amplié su
oferta para incluir videovigilancia,
controles de acceso, cercos eléctri-
cos, automatizacion de portones,
domotica, conectividad y otros pro-
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ductos relacionados con el sector.
Parafortalecer su posicion en el mer-
cado y ampliar ain mas su gama de
soluciones, en 2019 adquiri6 el 25%
del paqueteaccionariode Central de
Monitoreo Rosario, lider en monito-
reo mayorista de la region.

Entre sus marcas, cuentan con la
distribucién oficial de Dahua, Hik-
vision, Ezviz, Imou, Seagate, Garnet,
DSC, Marshall, ZKTeko, Anviz, SEG In-
ternacional, Gralf, DX Controly Netio.
Ademas, comercializa productos y
soluciones Takex, Furukawa, TP Link
y Ubiquiti, entre otras marcas.

Paraconocerunpocomasacercade
la compaiia, su posicion en el mer-
cado y la realidad de una provincia
como Santa Fe, dialogamos con Ariel
Grande, directivo de Propiedad Pro-
tegida.

- ;Quérealidad presentalaindustria
de la seguridad en Santa Fe?
- La industria de la seguridad en

B
f

EX R

\
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PIEDAD
ROTEGIDA B

ERTOE EN SEGURIDAD

Santa Fe, especialmente en Rosario,
seencuentraante unarealidad desa-
fiante caracterizada por un creciente
aumentoenlademanda,debidoalos
problemas de inseguridad que en-
frenta la ciudad. Nuestro desafio es
estar a la altura de esa circunstancia
paraofrecersolucionesefectivasque
contribuyan a mejorar la seguridad
en la comunidad.

- ;Lademanda de productos alcan-
za a ser abastecida por los distribui-
dores locales o alin es necesaria la
presenciadelosgrandesdistribuido-
res de la Capital Federal?

- Como distribuidores, estamos
capacitados para abastecer la de-
manda local de productos, asesora-
mientoy capacitaciones. Tambiénes
cierto que al estar tan cerca algunos
clientes pueden optar por recurrir a
los distribuidores de Capital Federal.
Sin embargo, como distribuidores
locales tenemos ventajas significa-
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tivas. Podemos brindar un servicio
mas personalizado, adaptado a las
necesidades locales y conocimiento
especifico de la situacién de seguri-
dad en la regién. Ademas, trabajar
con distribuidores locales puede
contribuir a fortalecer la economia
localyfomentarel desarrolloempre-
sarial en la comunidad.

- ;Cudl es el segmento del mercado
en el que mas crecieron? ;Ayudd en
ese crecimiento las marcas que re-
presentan?

- El segmento del mercado que
crecio es el de sistemas de videovi-
gilancia. Las marcas representadas
han desempefiado un papel impor-
tante en este crecimiento al ofrecer
productos confiables y de calidad.

- (Cual es el principal avance del
rubro del automatismo de puertas
y portones?

- Mas alla de los diferentes mode-
los y caracteristicas técnicas de los
portones como fortaleza, velocidad
de apertura, etc. el principal avance
de los automatismos de puertas y
portones es la incorporacion de tec-
nologiasinteligentesy conectividad,
que permiten control con un smar-
tphone, detecciénde proximidad,ya
sea por reconocimiento de patentes
oderostrosylaintegracion conotros
sistemas de seguridad y domoética.
Esto ofrece mayor comodidad y se-
guridad a los usuarios.

- {Qué mercado creen que hay para
los nuevos productos en materia de
automatizacion?

- Esperamos que el mercado de
nuevos productos en materia de
automatizacion tenga un gran po-
tencial de crecimiento. A medida
que la tecnologia avanza y las de-
mandas de comodidad y eficien-
Cia aumentan, existe una creciente
necesidad de soluciones automati-
zadas en diferentes sectores. En el
ambito residencial, los sistemas de
automatizacion del hogar estan ga-
nando popularidad,yaque permiten
alos propietarios controlar y gestio-
nar diversos dispositivos y sistemas
de forma centralizada. Esto incluye
la automatizacion de puertas y por-
tones, iluminacion, climatizacion,
seguridad y electrodomésticos. En
el sector comercial, hay un mercado
en expansion para soluciones de au-
tomatizacion en edificios y oficinas.
Los sistemas inteligentes de control
de acceso, gestidén energética, ilu-
minacion y climatizacién ofrecen
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eficiencia energética, seguridad y
comodidad.

- Dentro del rubro de video vigilan-
cia, jcuales son sus principales alia-
dos y a qué segmento del mercado
apuntan?

- Nuestros principales aliados son
los instaladores, integradores y em-
presas de seguridad en general, con
los cuales trabajamos en estrecha
colaboraciény juntos somos el nexo
entrelafabricayelclientefinal,yasea
paraclientesresidenciales,industria-
les o los organismos encargados de
la seguridad publica, ofreciendo asi
soluciones personalizadas y profe-
sionales.

- i{Como capacitan a sus clientes?

- Ofrecemos capacitacion a través
de cursos presenciales en nuestro
local (con capacidad para 50 asis-
tentes), donde ofrecemos formacién
tedrica y practica sobre los produc-
toscomercializados.Trabajamosma-
yormente con instaladores, en quie-
nes esta nuestro enfoque principal,
siendo el objetivo proporcionarles
las habilidades necesarias para im-
plementar los productos de manera
efectiva. Ademas, nos enorgullece
ofrecer soporte técnico continuo
para garantizar la satisfaccion de los
clientesy el éxito en la utilizacion de
las soluciones ofrecidas.

-;Quéposibilidadesdecrecimiento
ofrecen los productos que distribu-
yen?

- Los productos que distribuimos
ofrecen posibilidades de crecimien-
to sustanciales debido a la creciente

demanda, avances tecnolégicos, di-
versificacion de aplicaciones, mejo-
ra de estandares de seguridad y la
oportunidad de expandirse a nue-
vas areas geograficas. Estos factores
proporcionan un entorno favorable
para el crecimiento y desarrollo de
los productos distribuidos en el mer-
cado de seguridad electrénica.

- {Tienen planeado incorporar nue-
vos rubros a la empresa?

- En este momento, Propiedad pro-
tegidaseencuentracompletamente
centrada en el campo de la seguri-
dad electrénica y sus productos re-
lacionados. Nuestro compromiso es
brindar soluciones de seguridad de
alta calidad y no tenemos planes de
incorporar nuevos rubros en el fu-
turo cercano. Estamos plenamente
comprometidos en seguir desarro-
llando y mejorando nuestros servi-
cios existentes, asi como explorar
nuevas oportunidades en el ambito
de la seguridad electrénica para sa-
tisfacer las necesidades cambiantes
de nuestros clientes. Nuestro enfo-
que principal es seguirsiendolideres
en este sector y ofrecer soluciones
innovadoras y confiables a nuestros
clientes.

- ;Cudl es la posicién de laempresa
en el mercado local?

- Nuestra empresa ha experimen-
tado un crecimiento constante a lo
largodelos ultimos 14 afios. Durante
este tiempo, nos hemos dedicado a
importar y comercializar productos
innovadores en el campo de la sequ-
ridad electréonica. Como resultado,
hemos logrado expandir nuestras
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instalaciones, multiplicarnuestrovo-
lumen de mercanciay mejorar nues-
tra logistica para distribuir nuestros
productos en todo el pais.

- {Distribuyen a otras provincias?

- Estamos orgullosos de poder a-
firmar que hemos participado en
asegurar la proteccion de propieda-
des desde Ushuaia hasta la Quiaca,
abarcando todo el territorio nacio-
nal.Estaexpansiéngeograficanosha
permitido llegar a un mayor nimero
declientesyofrecersolucionesdese-
guridad electrénica en todo el pais.
Seguimos comprometidos en seguir
creciendoy brindando productos de
calidad que satisfagan las necesida-
des de nuestros clientes. Estamos
entusiasmados por el futuro y con-
tinuaremos siendo un referente en
elcampodelaseguridad electrénica
en el mercado local.

- ;Cémo instrumentan la logistica
de entrega de productos y la ejecu-
cién de la garantia?

-Utilizamosserviciosdedistribucién
deencomiendas parallevar nuestros
productos a clientes en todo el pais.
En caso de que surjaalgun problema
cubierto por la garantia, en primera
instancia,losasuntosrelacionadosse
resuelven con nuestro departamen-

to técnico. Y si es necesario enviar el
producto al servicio técnico oficial,
nos encargamos de la logistica invo-
lucrada en el proceso. Una vez fina-
lizada esta etapa, nos ponemos en
contacto con el cliente para comple-
tar el proceso de garantia y asegurar
su satisfaccion.

Nuestro objetivo es brindar un ser-
vicio integral y eficiente, cuidando
cada detalle para resolver cualquier
inconveniente de manera rapida y
efectiva.

- ;Ofrecensoportedemaneralocal?
;Qué pasa con los clientes que seen-
cuentran fuera de la provincia?

- Ofrecemos soporte pre y posven-
ta normalmente en nuestro local
comercial, en caso de ser necesario
un soporte in situ, podemos ofrecer-
lo dentro de los limites de nuestra
ciudad, en el caso que el cliente se
encuentre alejado o asi lo requiera
podemosofrecerlodeformaremota.

- {Qué expectativas de crecimien-
to (como empresa) tienen para este
ano?

-Masallddelacoyunturaelectoral,y
entendiendoqueestamosenuncon-
texto dificil para la comercializaciéon
de productos mayormente importa-
dos, nuestra empresa tiene buenas

expectativas de crecimiento para
este ano. Nuestros objetivos inclu-
yen continuar expandiéndonos, in-
corporar las ultimas novedades tec-
nolégicas dentro de nuestro rubro,
capacitar a nuestros clientes insta-
ladores, y mejorar nuestras areas de
oportunidad para optimizar nuestro
desempeno en todos los aspectos.
Buscamosestaralavanguardiadelas
tendencias tecnoldgicas, brindando
a nuestros clientes acceso a las solu-
ciones mas innovadoras y eficientes
del mercado.

Ademas, nos comprometemos a
capacitar a nuestros clientes insta-
ladores para que estén actualizados
en cuanto a conocimientos y habi-
lidades técnicas. Reconocemos que
siempre hay margen para mejorar, y
por eso nos enfocamos en fortalecer
las dreas donde identificamos debili-
dades. Esto nos permitira ofrecer un
servicio aun mas solido y satisfacto-
rio a nuestros clientes. Ademas, es-
tamosenfocadosenlaincorporacién
de nuevas herramientas y tecnolo-
gias que nos ayuden a proporcionar
un mejor servicio y experiencia a
nuestros clientes. Esto incluye im-
plementar soluciones innovadoras
en logistica, atencién al cliente y
cualquier otro aspecto que pueda
optimizar nuestra operacion. ll
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DRAMS Experience Center

Tecnologia al alcance del usuario

DRAMS Technology ofrece a sus clientes un sitio disehado para amigarse con la tecnologia, conocer

lo dltimo en sistemas de video y control de accesos, siempre con el asesoramientos de profesionales

altamente capacitados.

aoranvs | DRAMS TECHNOLOGY

@ +54114862-5054

@ ventas@dramstechnology.com.ar
www.dramstechnology.com.ar
© @drams_technology

@ company/drams-technology

F undada por el Ing. Daniel Scha-
pira en 2006, DRAMS Techno-
logy encuentra hoy continuidad en
Andrés y Melisa, sus hijos y conti-
nuadores del legado y propone un
nuevo concepto en las relaciones de
negocios entre el distribuidor y sus
cliente: el Experience Center, dos-
cientos metros cuadrados subdividi-
dos en dos areas (una de exhibicion
y otra de capacitacion) en el que in-
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tegradores y clientes finales pueden
amigarse con la tecnologia, probar
nuevasopcionesydiseiar proyectos
a medida con el respaldo de uno de
los distribuidores mas reconocidos
del mercado.

“Un poco lo que buscabamos a tra-
vés del Experience Center era mejo-
rarloque teniamos, brindarun mejor
servicioconloquehabiaylograrque
estelugarseaun puntodeencuentro
entre nuestros clientes y sus clientes
finales, entrelosintegradoresylasfa-
bricas; que los visitantes se amiguen
con los productos que ofrecemos y
donde se puedan ver todas las mar-
cas con sus principales tecnologias
en funcionamiento”, explicé Andrés
Schapira, Gerente de la compaiia,
sobre los fundamentos del espacio
inaugurado en marzo de este afio

En cuanto a la busqueda de logros
através de este espacio, Schpira pre-
cis6 que la tecnologia que ofrecen,
“la mejor forma de vendarla es mos-

trdndola, porque son productos que
realmente funcionany este es el ob-
jetivo del Exprience Center: un lugar
agradable al quelos clientes quieran
veniry amigable con la tecnologia”.

“Para nosotros fue muy importan-
te que los integradores que trabajan
con nuestra empresa vean ese apo-
yo que les brindamos y traigan a sus
propios clientes, asi como para no-
sotros es importante respetar toda
la cadena, queremos que el cliente
sientaeserespaldoyquesesientacé-
modo trayendo a sus propios clien-
tes, que se lleven de primera mano
una impresion de la tecnologia que
ponemos a su disposicion”, comple-
t6 el directivo.

- {Cudles fueron las reacciones ante
la propuesta?

- Lo primero que nos sucede con el
Experience Center es que el flujo de
personas que llegan hasta nuestra
empresa estd en constante aumen-


Tel:+541148625054
https://goo.gl/maps/rgvNQ41beU2Mq2eU9
www.dramstechnology.com.ar
www.instagram.com/drams_technology/
www.linkedin.com/company/drams-technology/

Y

H Empresas

to y queremos tener mas reuniones
conintegradores.En cuantoalasim-
presiones son las mejores, el lugar es
amplio y confortable y eso propicia
reuniones de negocios siempre en
buen clima.

- ;Qué va a encontrar el integrador
en este espacio?

- Encontrard toda la tecnologia de
la que disponemos vy, saliendo un
poco del Experience Center, la idea
que el integrador que venga con un
proyecto vea los productos en fun-
cionamiento, perotambiénesquese
lo lleve, que los pruebe en la obra,
en funcionamiento real. Cuando un
integrador hace eso, dificilmente
cambie su decisién y termina utili-
zando nuestros productos. Nues-
tro diferencial es la tecnologia que
ofrecemos y eso se nota y cuando
el usuario final puede probar y usar
el producto es cuando marcamos la
diferencia y el integrador siente ese
apoyo y ve el diferencial que puede
ofrecer a través de nuestras marcas.

- {Qué respuesta obtuvieron?

-Los comentarios son muy diversos
y por suerte la mayoria muy favora-
bles. Lo que queremos lograr con
este lugar es que el integrador invite
al potencial usuario, que se genere
un ida y vuelta y en esa busqueda,
tanto el usuario como el profesional
sientanquetienenelrespaldodeuna
empresa solida, con marcas de pri-
mer nivel y que esta para apoyarlos.
ElExperiencieCenteresunlugarpen-
sado por DRAMS para sus clientes,
para que se sientan libres de progra-
mar reuniones, exponer proyectosy
mostrar productos a sus potenciales
clientes. Las puertas estan abiertas

-;Cudlfuelarespuestadelasmarcas
ante la propuesta?

- Veniamos trabajando con las mar-
cas en la posibilidad de tener un si-
tio como este y la recepcion fue mas
quefavorable.Dehecho,notodaslas
marcas tienen en la regién un lugar
como asi, en el que sus productos
estén a la vista y funcionando. ;Qué
mejor, entonces, que apoyarse enun
distribuidor como nuestra empresa
para poder mostrar su oferta? Esuna
gran herramientay unavidriera para
las fabricas.

ESPACIO COMPARTIDO Y

PARA COMPARTIR

El piso en el que se dised el Expe-
rience Center, cuenta con todos los
productos exhibidos y funcionando

y, por otro lado, la sala de capaci-
taciones, que puede ser utilizada
de manera simultdnea o no. El sitio
estd pensado para, llegado el caso,
ofrecer una capacitacion o certifica-
cién enlasalamientrasen el dreadel
Experiencie se lleva a adelante una
prueba de productos o se trabaja en
la asesoria de un proyecto. Y logica-
mente, puedenfuncionarde manera
combinada.

“Hay un calendario mensual de ca-
pacitaciones y certificaciones, que se
realizan con un maximo de treinta
asistentes mientras se utiliza el Expe-
rience,capacitacionesqueofrecemos
nosotros como distribuidores certifi-
cados por las fabricas o representan-
tesdecadaunadelasmarcas”, explicd
Schapira.

- En un momento de crisis e incer-
tidumbre como el actual, ;qué los
decidio a invertir en el Experience?

- Creo que detrds de toda crisis
siempre hay oportunidades y hace
bastante en Argentina vivimos es-
cenarios de crisis. Eso lo tomamos
como una oportunidad de crecer y
mejorar el servicio al cliente. Venia-
mos pensando cémo darle forma a
ese aspecto y encontramos que la
inversién en un lugar de estas carac-
teristicas iba a resultar ampliamente
rentabley hoy lo estamos empezan-
doacomprobar.Esonosaliodeundia
paraelotro,fueronmuchosmesesde
planeamiento, de disefo, de buscar
la manera y el momento y este afo
fue el de la concrecién. Abrimos este
espacio en marzoy el crecimiento es

<33>
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www.dramstechnology.com.ar/categoria-producto/video/video-lentes/
www.dramstechnology.com.ar/brand/lkx/
www.dramstechnology.com.ar/categoria-producto/control-de-accesos/?filter_marca=salto&query_type_marca=or
www.dramstechnology.com.ar
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H Empresas

constante.Estamosconvencidosque
la inversién valié la pena y van a sa-
lir cosas muy buenas a partir de su
puesta en marcha.

- ;En qué momento se encuentra la
industria de la seguridad?

- La industria estd en pleno creci-
miento y la tecnologia, que aporta
tanto a la seguridad como al confort
de los individuos, esta siendo cada
vez mas requerida, se masificay aba-
rata los costos. En esta ecuacion, el
crecimiento es sostenido. Hoy, este
tipo de productos convienen desde
el punto de vista la importacién, ya
que tenemos un dodlar barato para
ese rubro. Creo que es mucho mas
accesible hoy la tecnologia que en
otros momentos. La industria en
general crecié y las marcas ven ese
crecimiento y arman sus estrategias.
Y eso lo hacen tanto las marcas masi-
vas como aquellas mas de nicho.Hay
lugar para todos en este escenario y
solo se trata de encontrar el usuario
ideal para cada tipo de producto.

- ;/Tienen pensado seguir en ferias
y roads shows?

- Siempre tratamos de estar en la
mayor cantidad de eventos posibles
y eso a veces se complica por dos
factores: somos una estructura de
personalacotadayapuntamosmasa
lacalidad quealamasividad de nues-
tros productos. Nos gustaria estaren
maslugardelosqueestamos, mante-
nemos relaciones con instaladores e
integradores de distintos puntos del
pais, lo cual es un punto de partida

interesante para abordar diferentes
mercados.

- ;Cuadl es el diferencial de DRAMS
como distribuidor?

- Lo que nos diferencia es la diver-
sidad de productos, muy diferente a
nuestra competencia. No tenemos
ni mejores ni peores productos, son
distintosy esto generainterés, curio-
sidad por parte del integrador. Esta-
mos trabajando en varios proyectos
regionales interesantes.

-Siempremantuvieronunarelacién
decercaniaentrelasmarcasyelclien-
te, jcdmo continla ese vinculo?

-Lasrelacionescomercialesse man-
tienen intactas y el trato sigue sien-
do de total confianza desde todos
los eslabones de la cadena. DRAMS
es una empresa pensada para que
todos ganemos, desde el punto de
vista profesional y desde el aspecto
comercial. Nuestras marcas confian
en el criterio que utilizamos como

distribuidores, dandole a cada una
el respeto que merece y los clien-
tes entienden que nuestra oferta es
siempre las mas adecuada para su
proyecto. Es uno de los pilares so-
bre los que naci6 DRAMS y que se
mantiene inalterable.

- {Cudl seria el mensaje para aque-
llos que alin no conocen el Experien-
ce Center?

- En principio que lo visiten, que
es un lugar pensado como un me-
dio para concretar negocios, que es
una herramienta que todo integra-
dor puede utilizar para concretar su
proyecto y que tiene nuestro apo-
yo y respaldo para lograrlo, con el
apoyo adicional de las marcas que
distribuimos. Es unainvitaciéna que
lo conozcan y vean que, a partir de
un lugar diferente y con productos
en funcionamiento, pueden surgir
ideas por fuera de lo convencional
pero que serviran para dar solucio-
nes a sus clientes. il




wBDCOM

SWITCHES

BDCOM S$2900 L3 Lite posee avanzadas caracteristicas: VLAN, QoS,
STP/RSTP/MSTP, enrutamiento estatico y enlaces de 10Gbps. Ofrece
alto rendimiento de conmutacion y opciones de gestion versatiles: CLI,
interfaz web y SNMP. Utiliza protocolos de gestion de red estandar, lo
que facilita su integracion en redes existentes. 100% Cisco compatible.

WAP inteligentes

\;y‘\-)-*

CALIDAD FUNCIONALIDAD RENDIMIENTO GESTION INNOVACION PRECIO COMPETITIVO

Consulte por importantes descuentos a resellers.

Import istribuye o +54 9115235-8777
© +54 9115339-4128

Powerlsa info@powersa.com.ar FE-"EE

SECURE POWER & www.powersa.com.ar EL"
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EN CONDOR GROUP USTED ELIGE LA MEJOR
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- Alcance 12 x 12m - Aleance 12 x 12m - Antimasking por Microondas - Antimasking por Infrarrojos
-PET 20Kg -PET45Kg - Cobertura 18 x 25mts - Cobertura 15 x 15mts
-Zona Cero -PIR + Microondas - Optica trifocal - Deteccion PIR + microondas
- Caja con cierre automatico - Zona Cero i - Radar adaptable - Radar adaptable
- Caja con cierre automatico _ANTISPRAY

y
i -
| -
|
|
o I

e

Tritech - Cielorraso - DS9370 Exterior - OD850-F1 DS778 DS720i

- Cobertura 360° x 21mts de didmetro - Cobertura 15 x 15mts - Cobertura PIRde 60 mx 4,5 m

-3 PIR regulables independientemente - Deteccién por PIR + Microondas - Procesamiento Motion Analyzer || -Tres pdatrongs ‘:e cc::e:'tura Ylgl m x 4.6m

- Armazan y placa base articulados - Salida de relé temporizada - Optica de espejos orientable Gookeiura ce lafgo eance
-MedoY /O - Cobertura de largo alcance - Procesamiento Motion Analyzer I
- Cuatro opciones de montaje - Supervision de PIR

- Optica reemplazable en campo

CAPACITACION Y CERTIFICACION () BOSCH

Avenar 2000

Con la compra de:
Central Algoritmica

- Hasta 1024pts direccionables 200 FAP-425-0-R con bases

- Hasta 32 paneles en red con un total de 32.768pts 30 A"”'isadmes FMC-420RW-GSRRD
- Conector Ethernet integrado 205ireras W-HSR
- Detectores Multicriterio

-Todos sus dispositivos son moédulos de aislacién

Los paneles Avenar pueden conectarse
entre si para hacer mas versatil una
instalacion como asi tambien poder
respaldarse como Back-Up

J. Salguero 1729 PB“B"- CABA
(5411)35351075/76

Horario de atencion
Lunes a Viernes de 9 a 18hs
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RELACION PRECIO-CALIDAD

Distribuidor Autorizado

B3512 Placa Ethernet integrada
"B e -

) - 8 zonas cableadas méaximo o 16 inalambricas

*- 4 Teclados 855 'I 2 Placa Ethernet integrada
-

-3PGM - 8 zonas ampliables a 48 cableadas o inalambricas

- 10 usuarios identificables - 8 Teclados

- Notificaciones por SMS o Mail -43 PGM
- 50 usuarios identificables

-4 Particiones
- Notificaciones por SMS, Mail o video
-4 cdmaras [P

Placa Ethernet integrada

- 8 zonas ampliables a 28 cableadas @ inalambricas
- 8Teclados :

-27 PGM

- 32 usuarios identificables

- 2 Particiones
- Notificaciones por SMS , Mail o video
-2 camaras P

Posee 10 cuentas IP ampliables hasta 3200 Placa Ethernet integrada
y - 8 zonas ampliables a 599 cableadas o inalambricas
- 32 Teclados
- 599 PGM
- 2000 usuarios identificables
- 32 Particiones
- Notificaciones por SMS , Mail o Video
- 16 Camaras IP

CONSULTORIA EN PROYECTOS Y LICITACIONES

AVIOTEC

Deteccién de incendio por video

Una de las caracteristicas mas devastadoras de un incendio es su capacidad de propagarse. Por eso, una deteccion rapiday
fiable es un elemento crucial. Aunque los detectores de humo siguen siendo un componente vital en casi cualquier
escenario, en algunos enternos puede ser beneficioso contar con proteccién adicional. En lugares de techos altos, detectar
un incendio antes de que llegue a un detector de humos distante puede ahorrar un tiempo de reaccién muy valioso. Igual
de importante es la posibilidad de distinguir el fuego y el humo de otras alteraciones que activan falsas alarmas

AVIOTEC IP starlight 8000 es la solucién perfecta para instalaciones industriales y de transporte, almacenes y servicios
publicos, como la energia, para minimizar el tiempo de deteccion y obtener una tasa inferior de falsas alarmas. Mejorar la
cadena de rescate gracias a una deteccion rapida y el reconocimiento de la situacion salva vidas humanas y rminimiza los

danos.
i 1!- —

Titanus

Deteccién de incendio por aspiracion

Se trata de sistemas activos de deteccion precoz de incendios y proteccion de zonas, a la vez de control de conductos y equipos de
aire acondicionado. Es posible sefalar la ubicacion exacta del incendio gracias a la innovadora tecnologia de identificacion del
origen del fuego.

Los detectores de aspiracion de humos estdn equipados con la tltima tecnologia de deteccién de incendios. Su resistencia a la
contaminacién, la compensacién de temperatura de las senales del sensor e inicializacién en relacién con la presién de aire
garantiza un funcionamiento fiable incluso en condiciones ambientales complicadas.

ventas@condorgroup-srl.com
www.condorgroup-srl.com

SOLICITE LISTAS DE PRECIOS Y COMPARE
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O Marketing

Propuestas para aumentar la

rentabilidad

Apuesta a la competitividad

Marshall ofrece a sus clientes la posibilidad de aumentar la rentabilidad de sus emprendimientos a

través de seis beneficios exclusivos de sus equipos. La baja en los costos de los sistemas de alarmas y

la reduccidn del tiempo de instalacion y programacion, son claves en el proceso.

ALARMAS MARSHALL
+54 810 199-6277

I n el competitivo mercado de
las alarmas existen multiples

opciones: equipos nacionales, im-
portados, inaldmbricos, automoni-
toreables,monitoreables,concomu-
nicadores GRPS y/o WIFI, con precios
mas accesibles o precios mas altos.
Todos funcionan correctamente
y apuntan a diferentes publicos y
necesidades. Por ese motivo, en
Marshall, destacan la importancia
de ofrecer a sus clientes distintas
alternativas que brindan ventajas
competitivasclaras,desdelasencillez
del proceso de ventas, la rapidez y
estética en la instalacién o porque,
directamente, vaaganar masdinero.
En este sentido, Marshall se destaca
por ofrecer una serie de beneficios
que le permitiran al profesional
obtener una mayor rentabilidad en
sus instalaciones.
Rentabilidad: logrard una mayor
rentabilidad en sus instalaciones,
gracias a que el precio de lista es un
20% menor que el precio al publico.
Esto ofrece rentabilidad superior en
comparacién con otras alternativas
delmercadoy que setraduceenuna
mayorgananciaporcadainstalacion.
Precio regulado en Mercado Libre:
es sabido que de nada sirve tener
una buena ganancia si el usuario
ingresa a Mercado Libre y puede
conseguir el producto mas barato.
Por eso Marshall mantiene una
estricta politica de control de
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precios que brinda transparencia
y equidad para los instaladores.
Esto significa que no tendrd que
preocuparse por variaciones en los
precios y competencias desleales, lo
que se traducira en una aprobaciéon
mas rapida del presupuesto por el
usuario final. Ademas, Marshall no
vende directo al publico ni cuenta
con tiendas en ML.

Precio muy accesible: en la actuali-
dad los usuarios solicitan equipos
con funcionalidades Unicas y Mar-
shall cumple con esos requisitos,
ademads de otro muy importante: un
precio realmente accesible.
También la empresa se destaca, al
ofrecer equipos inaldmbricos con
comunicadores GPRS 4G, 3G y WIFI
a un precio totalmente accesible, lo
que resulta atractivo tanto para los
clientes como para el instalador.
Publicidad: pensando en generar un
sélido posicionamiento de marca y
facilitar el proceso comercial, la em-
presa invierte todos los meses en
diferentes campanas publicitarias en
todo el pais, dirigidas principalmente
al publico final.

El objetivo es generar conciencia

y familiaridad con la marca, lo
que finalmente se traduce en una
mayor demanda. Ademds, Marshall
ofrece al profesional ser instalador
certificado, con lo que logrard una
ventaja extra: los clientes que entren
a la web por la publicidad podran
contactar directamente al instalador
y seran clientes que ya reconocen el
producto, la calidad y confian en la
marca.

Instalacién inaldmbrica: Sabiendo
que el tiempo es el recurso mas va-
lioso, gracias al sistema inaldmbrico
Marshall el instalador podra realizar
el trabajo en menos de una hora,
de forma eficiente y estética. Esto
permite optimizar el tiempo y po-
der realizar mas instalaciones o con-
tactar nuevos clientes, lo que se tra-
duce en mayores oportunidades de
ganancias.

Programacién full via APP: un sis-
tema de alarmas facil y sencillo de
programar: por la app el instalador
podré configurar el panel en menos
decincominutos mediante pantallas
intuitivas y con una guia hablada.
Esto ahorra tiempo y permite una
instalacion mas agil |


tel:08101996277

WA MARSHALL

GANA MAS EN
CADA INSTALACION

e @ L
-l 100% -

¢ Marshall Infinit b

Mejor rentabilidad Precio regulado en Precio ultra competitivo al
del mercado, Mercado Libre para que instalador y accesible al
gana mas! no tengas sorpresas! usuario final!

=0 (g

Constante inversién Instalacién inalambrica Programacion completa
en publicidad. en 45 minutos! via app en 5 minutos!

Tinogasta 2748, CABA | 0810-199-6277 | info@alarmasmarshall.com.ar
www.alarmasmarshall.com.ar



www.alarmasmarshall.com.ar
www.alarmasmarshall.com.ar
tel:08101996277
mailto:info@alarmasmarshall.com.ar
https://goo.gl/maps/n9bHiWAkiba57Zdy5

WL MARSHALL

Que no te roben

Consegui toda la fam

Precio ultra competitivo

M Mejor rentabilidad Precio regulado en "\
I del mercado, @ Mercado Libre para que L$ al instalador y accesible

gana mas! no tengas sorpresas! al usuario final!

SEG - Matriz SEG - Gral Rodriguez

Bolivia 1560, Florida Oeste, Brig. Gral. J. M. de Rosas 8263
Bs. As. / Argentina Gral Rodriguez / Buenos Aires
0810 220 2021 0810 220 2021

info@seg.com.ar info@seg.com.ar
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': Constante inversion
en publicidad.

INTERNATIONAL

DISTRIBUIDOR OFICIAL

Marshall Infinit >

Dosactivado

Historial

Emergencia 911

-
— Instalacion inalambrica
= en 45 minutos!

gn Programacion completa
via app en 5 minutos!

SEG - Temperley

Av. Eva Perén 1052
Temperley / Buenos Aires
0810 220 2021
info@seg.com.ar

SEG - Cérdoba

Av. Colén 2317
Cordoba / Cordoba
0810 220 2021
info@seg.com.ar

SEG - Rosario
Boulevard Segui 2700
Rosario / Santa Fé
0810 220 2021
info@seg.com.ar
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OnStatus: una plataforma para

medir la productividad

El nuevo lanzamiento de RedGPS

Para cualquier negocio, es fundamental medir y gestionar de manera eficiente el tiempo en que

su personal, vehiculos, maquinaria y otros activos realizan operaciones y procesos. OnStatus es la

respuesta a estas situaciones.

O nStatus es la nueva plata-
forma de RedGPS para las
empresas de rastreo GPS, gestién
de flotas, logistica y seguridad que
ayuda a sus clientes a medir y visua-
lizar con graficos de barras los esta-
dos por los cuales han pasado sus
activos durante su jornada. Se trata
de unaherramientade gran utilidad
para controlar tareas y procesos en
cualquier empresa e industria. Este
nuevo lanzamiento ya esta dispo-
nible para todas las empresas que
quieran ofrecer a sus clientes infor-
macién que les ayude en la toma de
decisiones.

AYUDA A TUS CLIENTES A

DIGITALIZAR Y AUTOMATIZAR

LA MEDICION DEL TIEMPO DE

SUS PROCESOS

Una de las caracteristicas mas po-
tentesdeOnStatusessuversatilidad.
La plataforma permite definir los
estados por los que pasa un activo
(por ejemplo, personal de campo
o vehiculos de alquiler), y realiza el
registro del tiempo que pasaron en
dichos estados realizando las tareas
u operaciones correspondientes.

OnStatusidentificalosestadoscon
base en los eventos que son envia-
dos por el GPS y que se reciben en
plataforma, en valores orangos que
sereciben de los sensores, asicomo
en ingresos o egresos de lugares y
geocercas, yrealizael cambio de es-
tado de forma automatica. De esta
manera, OnStatus hard un cambio
de estado cuando, por ejemplo, un
activo encienda su motor, cuando
se le retire la carga o cuando entre
osalgadeunlugar,y medird cudnto
tiempo pasaron en estados produc-
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tivos y no productivos.

UNA APP IDEAL PARA

EL PERSONAL DE CAMPO

OnStatusseintegraconlaAppTrac-
ker de RedGPS, loqueledaunagran
versatilidad. La plataforma permite
la creacion de botones personaliza-
dosparaserutilizadosensituaciones
que requieran la medicién de tiem-
pos del personal de campo como
vigilantes, inspectores, fuerza de
ventas y mas.

El personal sélo tiene que cambiar
en la App el estado en el que se en-
cuentran, porejemplo,unequipode
ventas puede registrar los tiempos
en que los vendedores estan con
un clientey visualizar el tiempo que
pasan en camino o en descanso. Se
pueden hacer cambios de estado
manuales con la App Tracker para
queregistrencuandoestan:Encami-
no-Concliente-Endescansoy otros

mas personalizados deacuerdoalas
actividadesdelpersonal. Ademas, es
posible realizar cambios de estado
automaticos cuando el dispositivo
GPS en el vehiculo que utilizan re-
gistren Ignicién ON -Ignicién OFF o
cuando entren o salgan de geocer-
cas. De esta forma, se puede llevar
un mejor control del personal al ve-
rificar que ambos grupos de estados
concuerden, asi como evitar malas
practicasymejorarlaproductividad.
Aplicado a la seguridad, con OnS-
tatus es posible saber el tiempo que
una patrulla de seguridad privada
pasa realizando sus rondas y esta-
blecer geocercas para los distintos
puntos de su recorrido. Ademas, a
travésdelasigniciones,sabercuanto
tiempo pasddetenidaoenmarchay,
con la informaciéon de los sensores,
visualizar cuanto tiempo lleva con
cierto nivel de combustible o si los
neumaticos tienen baja presion.
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TOMA DECISIONES A PARTIR

DE DATOS

Esta plataforma surgio6 a partir de
la necesidad de tener un mejor con-
trol de los procesos dentro de una
empresa o industria, pero a diferen-
cia de los reportes tradicionales, lo
hace de unamanera mucho masdégil
y amigable, ya que con un vistazo se
cuenta con el panorama completo
y en tiempo real del estado de los
activos.

OnStatus es un gran complemen-
to a los servicios de las empresas
de rastreo GPS y seguridad, ya que
ofrece informacién rapida y precisa
a partir de la cual se pueden iden-
tificar los obstaculos que dificultan
el desempeno de las operaciones y
ayudar en la toma de decisiones a
partir de datos.

AD PRIVADA

Junto con el centro de monitoreoy
otras plataformas de RedGPS como
OnPatrol para rondines de segu-
ridad u OnDriving para calificar el
comportamiento del conductor, tus
clientes tienen todo un conjunto de
herramientas que les permite medir,
controlar y aumentar su productivi-
dad, asi como el cumplimiento de
sus metas.

DALE INFORMACION DE VALOR

A TUS CLIENTES

Esta plataforma es perfecta para
cualquier industria donde sea indis-
pensable medir el tiempo de cada
procesoy tener un mejor control de
las operaciones.

Algunos otros escenarios donde
OnStatus es de utilidad son el trans-
porte de mercancia, los camiones

H-2

A

Rondin oficinas
05/06/23 14:16:50

] < Rondines

00:00:12

Buscar estado

Sin estado

¥ Rondin oficinas

mezcladores de concreto, el control
de actividades agricolas, la cadena
de frio, la bitdcora del conductor,
entre otros.

La nueva plataforma de RedGPS se
presenta como una solucién capaz
de dar valor agregado a las empre-
sas que dan servicio de gestién de
flota, logistica y seguridad. Ademas
estan consolidando su posicién en
el mercado latinoamericano con
otros lanzamientos que ya tienen a
puntodepresentaralmercadoyque
se integran perfectamente entre si,
formando uno de los ecosistemas
mas solidos de la industria.

Recuerda que puedes contactar
con RedGPS visitando su sitio web
www.redgps.com, o bien, a través
de sus redes sociales. @

&» Patrullando

04:17:03

—

2 Ignicion ON

04:17:03

<45



 App Tracker marca blanca
Digitalizacion
o WNREIELRY
Al servicios de
campo.

N

Red

App Tracker

Oficina

00:04:49

En Oficina
22/03/2023 11:0057

?? 10 metros

19.070392,-98.29823 @E']

"BQE;D

. GETITON Download on the

P> Google Play @& Appstore

Botones de cambio Botones con eventos Ingreso y egreso de
de estado (OnStatus) personalizables visitas y proveedores

Seguimiento Formularios Autenticacion Perfiles
en tiempo real dinamicos del conductor de usuario

| iContactanos!

@redgpsplataforma RedGPS O@Redgps redgps.com @ RedGPS O@RedGPSLatam


www.instagram.com/redgpsplataforma/
www.facebook.com/RedGPSLatam
www.twitter.com/redgps
www.linkedin.com/company/red-gps/
www.youtube.com/c/RedGPS
www.redgps.com

RedGoS®

mide la productividad de
guardias y supervisores.

Automatiza la medicion del tiempo que los guardias
y las patrullas pasan en cada zona de inspeccion, a
través de una interfaz grafica e intuitiva.

Registra el tiempo que los activos P Cambia estados de forma
pasaron en cada estado automatica o manual

& Patrullando —

00:05:13 05:04:15

4:15

A Registra los tiempos de las

L . Controla tareas y procesos
actividades del personal de seguridad *P

Prueba el ecosistema
de RedGPS.



www.redgps.com
https://www.redgps.com/solicitar-demo?utm_source=pag_web&utm_medium=demo&utm_campaign=qr_revista
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Un software de monitoreo que se adapta a tus clientes

Dynamo IOT es una
plataforma de rastreo
satelital que funciona como
un servicio en la nube.

A S
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+54 1168299009
= info@dynamoiot.com

© www.dynamoiot.com
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Iitegogps
Distribuidor Master Argentina

A

imbrica Queclink

Hardware para
Rastreo de Activos

2 I
Hasta 1 afos de tiempo de gH « s : .z Cambio automdtico entre
@ duracién e ® modo de ahorro y continuo
-))) Carga inaldmbrica de la bateria [ Alerta de bateria baja &' Monitoreo de la temperatura
88 Reporte de tiempo programable 'Qo Reporte de encendido @) Montaje magnético (Opcional)
@ A prueba de agua, IP67 (‘E’) Deteccién de movimiento )B BLE 4.2

=D

GV300W GL300W GV500MAP

Mini dispositivo telematico Rastreador de vehiculos Rastreador portatil de Rastreador OBD de

con una gran relacién
precio-calidad.

Q, 11 2053-8882
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Dahua presenta sus soluciones

Full-color Cube

La magia del color

Dahua Technology, proveedor de soluciones y servicios centrados en video, presenta el concepto

2023 Full-color Cube (cubo a todo color), un cubo de magia cromdtica que combina Full-color, Smart

Dual Light y otras tecnologias en infinitas posibilidades de innovacion.

D urante anos, Dahua ha es-
tado invirtiendo en tecno-
logia Full-color que asegura a los
usuarios un monitoreo a color las
24 horas del dia, los 7 dias de la
semana, asi como un rendimiento
confiable en términos de claridad,
definicion, flexibilidad, precisién e
inteligencia. Asi, este aio presenta
sus soluciones Full-color Cube, que
integra Full-color y Smart Dual Light
con otras tecnologias, creando infi-
nitas posibilidades de innovaciéon y
permitiendoal usuariomasdeloque
jamas podria imaginar.

CARACTERISTICAS

LaseriepanoramicaFull-colorlogra
una gama mas amplia de cobertura
devisidnalutilizarlascapacidadesde
las cdmaras Full-color Duo: Imagen
perfecta de 180° ahorrando costos
de equipo y costos de instalacién
en comparacién con una camara
normal. Nuestras Las camaras Fu-
lI-Color Duo de Dahua generan una
imagen panoramica sin puntos cie-
gosgraciasalavanzadoalgoritmode
fusion a nivel de pixeles basado en
metadata que procesa las imagenes
proporcionadas por los dos lentes
que integran la cdmara.

Mientras tanto, Smart Dual Light
brinda una solucién flexible a los
usuariosquenecesitanlailuminacion
adecuadaenelmomentoadecuado,
lo que les permite concentrarseenla
amenaza real en tiempo real. Valién-
dosedelosalgoritmos de Deep Lear-
ning propios de la cdmara, es capaz
de detectar objetivos criticos como
personas y vehiculos asegurando
que los iluminadores conmuten de
infrarrojos a luz visible con mayor

50

precisién para evitar falsas alarmas.
Grabavideoscompletamenteacolor
de eventos clave cuandola luz calida
estad encendida.

La disuasion activa de luz célida
advierte a los intrusos en la escena.
Reduce la contaminacién luminica
en horas normales, lo que lo hace
adecuado para almacenes, tiendas
minoristas, etc.

“Latecnologiaatodo colordelaem-
presaseactualizacontinuamente,yla
incorporacion de Smart Dual Light es
un buen ejemplo de ello. Este afo,
hemos combinado estas dos tecno-
logiasbasicasconlascamarasAl,Duo
y PT, asi como con otras tecnologias,
para ofrecer el Full-color Cube, que
responde aun mas a las necesida-
des de los usuarios de monitorizar
imagenes vividas y en color en en-
tornos con poca luz”, afirmé Eaden
Xie, gerente de producto de Dahua
Technology.

Basada en el avanzado algoritmo
de fusion de metadatos a nivel de
pixel de Dahua, la cdmara Full-color
Duo adopta una lente de apertura
dual F1.0 y sensores CMOS duales
de 1/1,8" para crear mejores efectos
de imagen en condiciones de poca

a’hua

TECHNOLOGY

luz. En comparacién con las cama-
ras tradicionales, suimagen de 180°
sin interrupciones ahorra significati-
vamente costes de equipamiento e
instalacion. Ademas, el modelo de
globo ocular admite la rotacién en 3
ejes,loquehacequelainstalacionyel
funcionamiento sean mas cémodos.

TiOC (camara tres en uno) es el
producto insignia de la serie Smart
Dual Light, Active Deterrence e IA.
Antes de un incidente, la tecnologia
SMD 4.0 y de proteccion perimetral
enfoca con precision las alarmas de
personas y vehiculos mientras que,
durante el mismo, graba los eventos
en colory disuade activamente alos
intrusos con luces rojas y azules y si-
rena. Tras el incidente, Smart Search
recupera rapidamente lasimagenes
delobjetivo, lo quereduce eltiempo
de investigacion.

Para mas informacion sobre las so-
luciones Dahua, puede descargar la
DH Partner App desde Play Store y
AppStore,dondepodransumarpun-
tos y canjearlos por regalos.

También pueden obtener informa-
cion en las redes @dahua.argentina
@dahuatechnologylatamy en Youtu-
be, Dahua Technology Latam. |
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Soluciones Hikvision para el

retail y centros comerciales

Seguridad orientada a generar mejores ventas

La empresa ofrece soluciones escalables y provistas de inteligencia, que garantizan la seguridad de

individuos y bienes, mejorando la rentabilidad de los segmentos de negocios, como el del retail o

ventas minoristas
ikvsion ofrece soluciones in-

I I teligentes y escalables. A tra-

vés de su plataforma HikCentral Pro-
fessionalysussolucionesadicionales
de alarmas de intrusion y control de
acceso,garantizanlaseguridaddelas
personasy los bienes, reduce el ries-
go de pérdidas y mejora la eficiencia
del negocio en su totalidad.

En ese contexto, la compafiia pre-
sentd una solucion seguridad inte-
ligente para retail y centros comer-
ciales en la Argentina que no solo
brindan una proteccién completa,
sino que también mejoran la ex-
periencia del cliente y optimizan la
gestion del negocio. Uno de los prin-
cipales diferenciales que presenta la
companiia es que estas soluciones
son escalables y estan disefadas
para satisfacer las necesidades de
seguridadyeficienciadelnegociode
retailers medianos de la Argentina.

Para ello Hikvision desarroll6 una
plataforma de videovigilancia com-
pleta llamada HikCentral Profes-
sional, que integra camaras de alta
resolucion con inteligencia artificial
avanzada. Esta plataforma incluye
una amplia variedad de soluciones
orientadas al sector retail, como el
control de acceso, cdmaras IP conin-
teligencia artificial, reconocimiento
facial, mapasde calor paraanalisisde
traficodepersonas, conteode perso-
nas,alarmasdeintrusion, entreotros.

Enestesentido Adrian Utrera, Retail
Market Business Manager de Hikvi-
sion, resalté la importancia de la In-
teligencia Artificial (IA) enlas solucio-
nesdeseguridad paraelsectorretail:
“La Inteligencia Artificial es una de las
disciplinas que ayuda a la prevencién
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HIKVISION

HIKCENTRAL PROFESSIONAL 2.0

© VIDEO PORTERO

© CONTROL
DE ACCESO

© cc1v

y andlisis de los eventos dentro de una
tienda. Permite el andlisis y facilita in-
formacién para controles de aforo,
reconocimiento facial y realizacion
de listas negras, evitando asi futuros
robos”, dijo el directivo.

SISTEMAS DE

ALARMAS DE INTRUSION

Hikvision también ofrece solucio-
nesdealarmasdeintrusion que brin-
dan una alerta instantanea en caso
deintentos de robo o intrusiones no

res,

© ALARMAS

autorizadas. Estos sistemas estan di-
sefados para detectaryresponder a
situaciones deriesgo en tiempo real,
minimizando las pérdidas y garanti-
zando la seguridad de las personas
y los bienes.

Otra solucién importante de Hikvi-
sioneselcontroldepersonalyelcon-
trol de acceso a dreas restringidas.
Estos sistemas permiten controlar y
gestionarelaccesoaciertasareasdel
negocio,como losalmacenes, las zo-
nas de cajas y los estacionamientos,
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y las mejores marcas,
junto a un servicio pre y post venta de calidad,
encontralos en

www.fiesa.com.ar
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asegurando que solo las personas
autorizadas tengan acceso a estas
areas y reduciendo el riesgo de ro-
bos o pérdidas.

“Estas soluciones permiten registrar
y hacer seguimiento de las activida-
des del personal, lo que puede ser atil
parala identificacién de infraccionesy
la prevencidn de robos internos. Tam-
bién pueden utilizarse para la gestion
deltiempoy la asistencia del personal,
facilitandola planificaciénylaasigna-
Cioén de tareas”, explica Utrera.

VENTAJAS PARA

EL SECTOR RETAIL

La tecnologia de Hikvision es una
de las mas difundidas en el mercado
de videovigilancia y seguridad elec-
trénica. Sus soluciones inteligentes
y escalables permiten a los retailers
medianos mejorar la eficiencia del
negocio, aumentar las ventas y ofre-
cer una experiencia de compra se-
guray satisfactoria para sus clientes.

Con las soluciones de Hikvision, los
retailers pueden monitorear el inte-
rior del negocio o centro comercial,
asi como su perimetro, la zona de
cajas y el sector de almacenamien-
to. Sus sistemas también permitenla
gestidnintegraldelestacionamiento
del centrocomercial,generandouna
mejor experiencia para el visitante.

Lasherramientasdeinteligenciade
negocio de Hikvision (denominadas
Business Intelligence), en tanto, ofre-
cen la posibilidad de recopilar datos
precisos y la capacidad para poder
visualizarlos de manera inteligente,
para facilitar la toma de decisiones
comerciales mas acertadas. Tecno-

logias como la inteligencia artificial
y el aprendizaje profundo ayudan a
mejorar las ventas y a generar una
mejor experiencia del cliente.

“En Hikvision contamos con solu-
ciones totalmente escalables que
amplian tecnoldgicamente y ayuda a
otros sectores dentro de una empresa
de retail como por ejemplo soluciones
de digital signage para el departa-
mento de marketing o control de ac-
ceso para RR.HH. Otro factor y sector
fundamental dentro de retail, son los
centros de distribucién, hoy podemos
ofrecer una solucion de Hikrobot para
un depdsito inteligente o seguimiento
de los camiones con nuestra solucion
mobile y asi tener toda la trazabilidad
delproductodesde quesaledel depdsi-
tohastallegaralatienda”, profundizé
Utrera.

HIKCENTRAL PROFESSIONAL

HikCentral Professional es el soft-
waredegestiéondeseguridad de Hik-
vision que ayuda a los profesionales
aintegrary gestionarlos sistemas de
seguridad, disefiado parahacerfren-
te adiferentes desafios de seguridad
en una Unica plataforma.

El ususario de HikCentral Professio-
nal podra gestionar multiples siste-
mas individuales con facilidad, como
la seguridad de video, el control de
acceso y la deteccién de alarma,
ademas de explorar las funcionali-
dades entre sistemas y optimizar su
seguridad y sus operaciones diarias
consolucionesligerasparaunavarie-
dad de escenarios. Las operaciones
diarias son mas eficientes, mientras
que la proteccién de las personas y

lapropiedad mejoranengeneral.Sin
importar el tipo de usuario que sea,
tomara decisiones mas inteligentes.

BENEFICIOS

- Gestion de multiples sucursales en
una plataforma unificada, de facil
configuracién mediante asistente
incorporado.

- Ayuda a los gerentes de las tiendas
a evaluar y entender mejor el flujo
de clientes con un andlisis preciso
de la tasa de entrada

- Mejora la distribucion de la tienda
para aumentar las oportunidades
de venta con el andlisis de popula-
ridad dezonasyelanalisisdelmapa
de calor, que proporciona un mapa
global o especifico de las zonas de
su tienda

- Mejora la satisfaccion de los clien-
tes al reducir el tiempo que deben
esperar mediante el analisis de las
colasy las notificaciones al gerente
de latienda. m

+ datos: www.hikvision.com
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Seqguridad Electronica + loT = Wow!

Desde la industria de la Seguridad Electrénica no “asistimos” al crecimiento de loT: formamos parte

de su génesis, su desarrollo y su futuro. Tenemos la experiencia y la capacidad tecnolégica para

crear nuevas generaciones de productos, servicios y soluciones.

Lic. Pablo Bertucelli
pablo.bertucelli@mirich.com.ar
Director de Proyectos

Mirich Seguridad Electrénica

H ASHTAG IOT: para quienes
somos profesionales de la Se-
guridad Electrénica y usamos la red
LinkedIn, es raro no cruzarnos con
él cada vez que abrimos la app o el
sitio: #loT.

La Internet de las Cosas (IdC o loT
por sus siglas en inglés: Internet of
Things) es un fendémeno imparable,
que creceacadaminutoyllevaauna
pregunta:;quétienequeverlaSegu-
ridad Electrénica con loT?

Tomando mates, mi amigo Adrian
me dijo: “Bertu, ;qué grosso esto de
loT, no?”

“Si, claro”, lerespondiy me pregun-
16; “iTiene que ver con lo tuyo?”.

Adrian sabe que trabajo con “las
camaritas y las alarmas”, asi que
me preguntd, imagino, de curioso
nomas. Mi respuesta fue muy poco
clara, hablando de algunas superpo-
siciones, pero que “no es lo mismo”,
blah blah...

Y comoaveceslafichadaunasvuel-
tas antes de caer, pasaron unos dias
hasta que me repeti a mi mismo la
pregunta que me hizo Adrian: ;qué
tiene que ver esto de la loT con la
Seguridad Electrénica? ;Cémo po-
demos ser parte de esta tendencia?

Ahivinoloquefuelarevelaciénpara
mi: no sélo que ya formamos parte,
sino que somos uno de los pilares
fundacionales del mundo IoT.

SEGURIDAD ELECTRONICA:

PILAR DEL MUNDO IOT

Hagamos un poco de historia y
pongamos algunos numeros para
sustentar esto.

El término “loT” fue acufado en
1999 por Kevin Ashton, quien pensa-
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ba mayormente en dispositivos RF-
ID. En particular, creo que esta muy
buena la definicién que hizo en su
momento una de las divisiones de la
empresa Cisco, que dice que loT se
iniciaenelmomentohistéricoenque
la cantidad de dispositivos (“cosas”)
conectados a Internet es igual a la
poblacién humana mundial de ese
momento.Osea:tenemoslacurvade
crecimiento de la poblacion, bastan-
te predecible y con una pendiente
leve, y tenemos también la curva de
crecimiento de dispositivos online,
por supuesto muchisimo mas joven
y mas pronunciada.

En base a la definicion de Cisco,
el nacimiento de loT se puede ubi-
car en algun momento entre 2008
y 2009, cuando 6.500 millones de
dispositivos conectados empataron
la misma cantidad de personas en
todo el mundo. Hoy ya es goleada,
con 20.000 a 30.000 millones de co-
sas que conforman loT, y creciendo
a cada segundo.

OK, ¢Y LA SEGURIDAD

ELECTRONICA?

La primera camara IP fue fabricada
en 1996 por Axis: el modelo NetEye
200. No sé si se conectaron muchas

deesemodeloalaRed, peroyaantes
de que Mr. Ashton bautizara a la loT,
la Seguridad Electrénica ya contaba
con una “cosa” conectable.

En 2021 ya teniamos unos mil cien
millones de camaras IP fabricadas,
muchas de ellas con algun tipo de
enlace a Internet.

Del total estimado de 1.400 millo-
nes de vehiculos en el mundo, los
que estan conectados con trackers
a través de redes celulares superan
los 400 millones. Aqui obviamente
nos solapamos con la industria de
logistica, pero las funciones de geo-
localizacidn, rastreo y botones de
panico, por ejemplo, son intrinsecas
ala seguridad.

El parquede panelesdealarmamo-
nitoreadosanivelglobalhoyestaen-
tre los 50 y 100 millones de equipos.

Como ven, hablamos de cientos y
cientos de millones de “cosas” que
la seguridad electrénica aporta al
universo loT.

Todos estos nimeros sirven para
validar que nuestra industria es par-
te fundacional, activa y significativa
delalnternetdelas Cosas.Noesalgo
que “nos estd pasando” sino que so-
mos parte de quienes hacen que loT
suceda.
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No sé cuantas industrias, como las
que fabrican mufecos de peluche
WiFi o las heladeras que nos avisan
cuando estamos por quedarnos sin
cerveza, pueden decir hoy que han
aportado tal volumen de dispositi-
vos al mundo loT.

En el mundo de la videovigilancia,
se ve con la migracidn sostenida de
redes cerradas analdgicas (CCTV)
hacia sistemas IP, interconectados, y
monitoreados remotamente.

EnotrasramasdelaSeguridad Elec-
trénica sucede otro tanto: sistemas
de control de acceso queincorporan
modulos 4G, paneles de alarma con
transmisién via IP integrada desde
fabrica, camaras de seguridad en
vehiculos que utilizan también 4G
para enviar imagenes y un amplio
etcétera.

Una gran ventaja de la tecnologia
que utilizamos en la Seguridad Elec-
trénica es que hay muchos produc-
tosy soluciones que son ampliables,
interoperables, compatibles. ;Pue-
do agregar un sensor de diéxido de
carbono a un conejito de peluche
wifi? Lo dudo.

Pero nuestros paneles de alarma,

camaras, trackers y comunicadores,
entre otros dispositivos (o cosas), vie-
nenen muchos casos equipados con
entradasy salidasalas que podemos
conectar diferentes sensores —para
capturar datos- y actuadores —para
generar una accion remota-.

Muchisimos dispositivos de Seguri-
dad Electrénica tienen librerias dis-
ponibles que permitenimplementar
conexiones de datos con otros sis-
temas y plataformas, nuestras viejas
conocidas SDK'y APIs.

Nuestros softwares de gestion de
video,alarmas,acceso, etc.,soportan
docenas de diferentes tipos de dis-
positivos, a veces miles de modelos
de equipos, y nos permiten generar
acciones remotas, hacer push de da-
tosaunaappoaunservidorexterno,
o esperar que se cumplan Ay B para
disparar C.

Y aca es donde la cosa se pone in-
teresante y nos plantea a nosotros,
profesionales de la Seguridad Elec-
trénica, un hermoso desafio.

Somos parte del fenémeno IoT.
Contamos con millones de disposi-
tivos conectados. Todo el tiempo, en
todo elmundo, se toman decisiones,

. . Samate a la comunigad virtual

mas importante dedicada a
los Sistemas de Seguridad

se disparan acciones y procesos con
informacion proveniente de cama-
ras, lectores biométricos, sensores
de movimiento, trackers instalados
en vehiculos, etc.

loT no es un concepto nuevo para
la industria de la Seguridad Electro-
nica. Somos expertos en “cosas”. Lo
nuestro no es filosofia y letras, lo
nuestro son los equipos, médulos,
apps, servers, interfaces, enlaces.

En cuanto a Internet... Hace afos
quelidiamosconconseguiranchode
banda para las cdmaras, con lograr
cobertura delas redes celulares para
nuestros localizadores vehiculares,
y con sumar comunicadores IP a los
millonesdealarmasresidencialesdel
mercado.

Asique sabiendo quetenemos este
caminorecorrido... jporquénopen-
sarmasactivamente como podemos
aprovecharesaexperiencia,lagigan-
tesca base instalada de dispositivos
que pueden expandirse, y nuestros
clientes dispuestos a soluciones que
salgandelservicio baseylessimplifi-
quenlavida, paraofrecerlesservicios
y soluciones nuevos que les hagan
decir “Wow"? m

Ahora
También en

WhatsApp

Neg® cio de Segu idad
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SISTEMAS DE CONTROL DE ACCESO

Puertas Automaticas | Molinetes | Pasillos de Seguridad

DCM Solution, principal fabricante de equipamiento para sistemas de
control de acceso, ofrece una linea completa de productos para asistir a
distribuidores e integradores a mejorar las soluciones de seguridad y hacer
crecer su negocio.

Para mas informacian visite WWww.dcm.com.ar B I‘ m

solution



www.dcm.com.ar
www.dcm.com.ar/Productos/Linea/CA/AG/AG400/Pasillo_motorizado

LHND L] }’

LOS MOTORES PARA PORTONES
MAS RAPIDOS DEL MUNDO

el

Alta velocidad Bajo consumo Bajo consumo en la bateria Baja temperatura
de accionamiento de energia eléctrica de la central durante el
funcionamento

24a4v

EFICIENCIA ENERGETICA
DE ALTO RENDIMIENTO

Bajo consumo Cargador de bateria Utiliza baterias Permite recarga Baja temperatura
de energia eléctrica incluide en la central de bajo consumo por energia solar durante el
funcionamento
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a¥ Management

Trascender como profesional

de negocios

Conocimientos y aptitudes del vendedor

Vender no se trata inicamente de convencer, sino que requiere de una serie de habilidades que el pro-

fesional debe poseer, tanto en términos de pasién como de conocimientos. Crear vinculos y relaciones

independientes al negocio lleva a un intercambio de conocimientos favorable para todas las partes.

F o

LIC./ CPN Diego L. Cacciolato
dcacciolato@yahoo.com.ar
® +5492235021114

LIC. Augusto Berard
a.berard@pampamarketing.com
® +5491144753824

L a profesion, segun su defini-
cion, es la tarea o la ocupa-
cién habitual de una persona o un
conjunto de personas por la que se
obtiene una retribucién, una remu-
neracion o un salario. El negocio, por
otro lado, es la actividad comercial
relacionadaconlacomprayventade
productos o servicios que se realiza
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para lograr un beneficio o ganancia.
La actividad comercial de negociosy
ventasy las personas que se dedican
aellason los ejes del libro Manual de
Negocios — Gestion, desarrolloy regio-
nalizacion. Los términos “vendedor’,
“persona de negocios’, “profesional
de ventas”y “director comercial” ha-
cen referencia a todas las personas
dedicadas a esta maravillosa profe-
sion o actividad.

El mundo de los negocios es muy
variado: esta conformado por perso-
nas que buscan trascender, alimentar
sus suenos, realizarse, destacarse,
acumular fortunas, transitar la vida
ayudando al préjimo y/o aislando-
se en la soledad de la indiferencia
y el egoismo. Entender el compor-
tamiento humano, las técnicas co-
merciales, las leyes que regulan el

comercio, y el rol de los estados y
de los mercados es la tarea de todo
profesional de las ventas, director
u hombre de negocios. Desde el
comienzo y hasta el final, la carrera
profesional del hombre es un de-
safio permanente y una evolucién
constante (al hablarde”hombre”nos
referimos a cualquier ser animado
racional, varén o mujer). Se trata del
viaje que transita el profesional de
ventas y negocios hasta que llega a
alcanzar sus suenos. Observando y
viviendo, cada profesional elabora
experiencias y adquiere los conoci-
mientos que lo conduciran por siem-
pre. Confucio, el reconocido pensa-
dor chino, veinticinco siglos atras ya
hizo referencia a lo prodigiosa que
es la realizacion personal a través
del trabajo: “elige un trabajo que te
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NUEVO

CONCEPTO DE
VIDEOVERIFICACION

Damos inicio a un NUEVO concepto de
VIDEOVERIFICACION incorporando todas

las nuevas tecnologias de video e imagen de los

principales fabricantes del mercado

NUEVO VISOR DE IMAGENES
Y FULL INTEGRACION CON:

RISC®R

A LIFETIME OF SECURITY

ANJAX

Hikvision (@J/hua

TECHNOLOGY

» Galeria Multimedia amigable para el usuario y operador de monitoreo
* Tratamiento automatizado de contenido multimedia en el mismo entorno de trabajo y de forma transparente €
* Visualizacion conjunta de las imagenes recibidos con el evento que originé las mismas para un tratamiento eficiente

* Reproductor automatico de videos con gif para visualizacion previa

+Y MUCHO MAS!

NUEVAS FUNCIONALIDADES PARA

» Edificios y propiedad horizontal: Incorporacién de funciones Gtiles para el monitoreo de unidades funcionales con varias particiones

* Administracién de tareas de Gestién de Flotas en la App Flota Segura.
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“Tanto en la actividad de ventas como en la vida, las malas

experiencias ponen a prueba el cardcter de las personas’.

gustey no tendrds que trabajar niun
dia de tu vida"

Alolargodelatrayectoria profesio-
nal, nos nutrimos de conocimientos
técnicos y de los errores cometidos
en el pasado se crea la sabiduria del
presente. De la experiencia volcada
en Manual de negocios, se pueden
nutrir todos aquellos que se inician
en el mundo de los negocios y los
que ya son profesionales.

EL ARTE DE VENDER

En general, las personas que se
destacan en las ventas poseen co-
nocimientos técnicos y aptitudes
individuales propias de la persona-
lidad que los hace unicos e irrepe-
tibles. Vender no es solo convencer
y cautivar, también es educar, trans-
mitir y comunicar. Es fundamental
transmitir amor y pasién por lo que
uno hace. Debemos poder crear re-
laciones humanas independiente-

mente del negocio del que se trate
porque, mas alla de las tareas del dia,
el recorrido es un intercambio cons-
tantey de aprendizaje mutuo. Aque-
llas personas que no hayan podido
construir este tipo de vinculos, estas
relaciones de confianza, se veran
comprometidas a la hora de trazar
sus objetivos profesionales.

Es probable que encontremos difi-
cultades a lo largo de la vida, y que
recibamos mas de una vez un “no”
como respuesta a un pedido o un
deseo. Tanto en las ventas como en
la vida, estos impedimentos se sor-
tean poniendo a prueba la entereza,
como persona y como profesional.
Incluso, atravesar algunas de estas
dificultades nos hace crecer de gol-
pe. Si somos capaces de desarrollar
un buen nivel de autoconocimiento,
un objetivo claro y un fuerte deseo
de alcanzar metas, los resultados,
tarde o temprano, siempre llegan. El

fruto de la cosecha estara presente
en algin momento de la vida; la cla-
Ve es perseverar, siempre perseverar
para alcanzar el éxito.

Para vender hay que ganar la con-
fianza del cliente.La clave es brindar-
nos como persona y profesional: ser
auténtico y transparente, perder el
miedo al rechazo y buscar la estrate—
gia adecuada para lograr el “si". Pero
la evolucién de un vendedor no se
reduce a vencer el miedo, sino que
también implica superarse, tener
metas, suenos, poseer confianza y
ser inquieto. De esa inquietud sur-
ge la necesidad de explorar nuevos
caminos, aceptar nuevos desafios y
construir nuevos suefos. Finalmen-
te, el objetivo de un vendedor pro-
fesional siempre debe ser priorizar
y sellar relaciones a largo plazo. Las
relaciones humanas, de persona a
persona, marcan ladiferenciaytraen
consigo un beneficio mutuo. |

“El crecimiento personal y profes:onal se desarrolla con el hacer y la preparacioén técnica”

Augusto D. Berard | Diego L. Cacciolato

MANUAL DE
NEGOCIOS

GESTION, DESARROLLO Y REGIONALIZACION

Incluye:
Automatizacion de venlas
Armado de plan de negocios

SOLICITA HOY MISMO TU EJEMPLAR
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En este libro, los autores proponen un
recorrido por todas las etapas relacionadas
con la creacion y el crecimiento de un
emprendimiento comercial. A través de
conceptos claros obtenidos gracias al
estudio, la profesionalizacion y consejos
especificos fruto de una profunda
experiencia, se plantea una guia detallada
que va desde lo simple hasta lo mas
complejo, de los primeros pasos de una
empresa hasta su expansion al mundo.

Este Manual De Negocios es para cualquier
emprendedor que quiera llevar su proyecto al
siguiente nivel, ya sea para mejorar las
ventas en el mercado local o expandirse a
otras regiones.

Para leer de corrido o usar como material de
consulta, este Manual debe formar parte de
la biblioteca de todo empresario, neofito o
experimentado que busque la excelencia en
su trabajo.

@ +54 911 4475-3824 / +54 9223 502-1114
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Juntos estamos
revolucionando el mercado
de la seguridad electronica

SMART ALARM panel inalambrico
La tecnologia avanzada de nuestros paneles
combina la seguridad y la domética,

rdapidos para instalar y faciles de programar.
Optimice los recursos técnicos de su empresa
logrando una solucion de seguridad y confort
unico para sus clientes.
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SEGURIDAD ELECTRONICA SR.L.

Incorpora la ultima
tecnologia en
soluciones de
control de accesos

UBIO-X RIS

El nuevo control de acceso y terminal de
tiempo y asistencia con reconocimiento
de iris y sensor térmico integrado.
Reconoce al iris a hasta 50cm de
distancia al mismo tiempo que mide la
temperatura del usuario.

Su alto rendimiento garantiza una
velocidad de emparejamiento de hasta
40.000 templates por segundo
brindando una mayor seguridad.

AC-1100

La terminal de gestion vy
control de accesos y horarios,
permite la autentificacion
multimodal, identificando
al usuario a través del uso
de tarjeta RFID, llave mauvil
y clave numérica o PIN.

Admite comunicacion con
sistema de tarjeta movil y
de Bluetooth para mayor
conveniencia y comodidad.

UBIO-X FACE

Posee la ultima tecnologia
en reconocimiento facial.
Es capaz de identificar
personas a una distancia
de hasta 3 metros, aun con
la presencia del barbijo, al
mismo tiempo que mide su
temperatura corporal.

Prohibe el acceso a aque-
llos que posea una alta
temperatura y da un aviso
ante la ausencia de barbijo.

UBio-X Face

@erc
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& Tienda de seguridad

Sistema de alarma de intrusion

AX Hybrid PRO de Hikvision

SECURITY ONE

© securityone .
www.securityone.com.ar

‘ on el lanzamiento de nuestro

sistema de alarma AX Hybrid
PRO, las novedades de Hikvision en
proteccién contra intrusos alcanza-
ron una nueva etapa. Heredando
el disefo elegante del AX PRO ori-
ginal e integrado con tecnologias
de vanguardia, la serie AX Hybrid
PRO ofrece la combinacion de una
proteccién cableada confiable, al
mismo tiempo que ofrece una ma-
yor flexibilidad con una integracién
inaldmbrica perfecta.

AX Hybrid PRO est4 disefiada para
proteger pequefas tiendas, oficinas
y edificios residenciales contra ro-
bos, incendios e inundaciones, con
verificaciondealarmavisualeinstan-
tanea para una seguridad real.

CARACTERISTICAS

AX Hybrid PRO de Hikvision ofrece
una serie de funciones y beneficios
que lo convierten en un sistema de
grandes prestaciones y aplicable en
diferentes entornos, que facilitan la
gestién de seguridad de un lugar.

- Flexibilidad ampliada con un gran
rendimiento: este nuevo sistema
de alarma hibrido tiene que ver
con la profesionalidad, la confia-
bilidad, la flexibilidad ampliada y
un gran rendimiento. Impulsado
por la tecnologia Speed-X, la velo-
cidad de transmisién por cable del
sistema puede alcanzar hasta 500
KB/s, aproximadamente 150 veces
la tecnologia tradicional, lo que
permite una verificacion fotografi-
ca HD eficiente.

Ademads, con esta plataforma, los
usuarios disfrutaran de la distancia
de transmisién ultralarga de 900
metros. Y en su modo de topolo-
gia de conexién en cascada, esa
distancia se extiende hasta 5.400
metros, cubriendo efectivamente
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HIKVISION

~ SIMPLICITY THROUGH
(_ INNOVATION

AX Hybrid PRO

intrusion alarm system

O

) Hik-Connect

@ Hik-Partner Pro

escenarios mas complicados.

-Realiza verificacién visual en tiem-
po real: impulsado por la tecnolo-
giaSpeed-X, elusuariofinal recibira
imagenes de los detectores PIR-
CAM cableados parasuverificacion
dentro de los 3 segundos después
de que ocurra un evento anormal
para que pueda tomar medidas in-
mediatas. Ademas, el nuevo panel
de control hibrido admite la inte-
gracién con camaras de seguridad,
lo que ofrece a los usuarios finales
7 segundos adicionales de veri-
ficacién de video con tecnologia
Hikvision IVaaS. Con estos medios
de verificacién inmediata, los pro-
pietarios de viviendas o negociosy
loscentrosderecepciéndealarmas
pueden verificar de forma remota
cualquier problemadeunamanera
que ahorre tiempo y costos.
Proteccidn integral con la sinergia
de la deteccién por cable e inaldm-
brica: AX Hybrid PRO disfruta de
la sinergia de la confiabilidad por
cable y la flexibilidad inaldmbrica,
conunaampliagamadedetectores
con cable para elegiry compatibili-
dad total con todos los detectores
inaldmbricos de la serie AX PRO.
Convenientey flexible para disefiar
e implementar, el sistema hibrido
detecta intrusiones, incendios, fu-
gas de agua y gas antes de que
ocurra un desastre, en interiores y
exteriores, dia y noche, brindando
un mayor nivel de seguridad.

- Gran confiabilidad: otra revolucién

del AX Hybrid PRO es la mayor
confiabilidad del sistema durante
apagones u otras emergencias.
Con la administracién de energia
inteligente, el sistema puede fun-
cionar normalmente con su bateria
de respaldo por hasta 36 horas. Y
la transmision de datos siempre es
segura con multiples métodos de
comunicacion que incluyen redes
LAN, Wi-Fi, PSTN, GPRS y 3G/4G.
Ademads, siempre puede estar se-
guro de la confiabilidad de las co-
pias de seguridad, ya que el panel
de control hibrido admite la redun-
dancia de copias de seguridad de
4 canales.

Sistema abierto y convergente a la
mano: altamente compatible con
practicamente todos los dispositi-
vos y sistemas de Hikvision, el AX
Hybrid PRO también permite la
administracion unificada de alar-
mas de intrusién, videoseguridad,
videointercomunicadores y con-
trol de acceso para una proteccién
completa. Y todo se administra en
una sola plataforma: Hik-Connect.
Tener todo bajo control nunca ha
sido tan facil. Con la aplicacion
Hik-Connect, los usuarios pueden
administrar todos los dispositivos
del sistema de alarma AX Hybrid
PRO y otros sistemas, ver las ima-
genestomadasporlascamarasylos
detectores, y recibir notificaciones
instantaneasencasodeintentosde
intrusion, fugas de gas o incendios,
entre otros eventos. |l
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Serie AX Hyb”d PRO Sistema de Alarma de Intrusion

MAYOR FLEXIBILIDAD
CON GRAN DESEMPENO
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» Compatible con detectores inalambricos de AX PRO

®elsleleliloll=NelelaWiV Q2@ slellelpit=l c| nuevO receptor inalambrico

* Tecnologia Speed-X Bus de Alta Velocidad
Transmision alcanza 500 kb/s v distancia de transmision hasta 5.4 km

* Verificacion de Intrusion HD como Servicio
Con imdgenes de alta resolucion de flejelole}

+ Miltiples Herramientas de Configuracion y Control
Multiples herramientas para instalador y usuario final,
Hik-Central Professional / Hik-ProConnect / Hik-Connect, etc.

#Hikvision Latam
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Baterias importadas para motos (acido y Gel) "

Aplicables en motocicletas, grupos electrégenos, etc.

BATERIAS NACIONALES PARA ENERGIA SOLARY EOLICA  stock permanente en baterias importadas

también tenemos en stock permanente

De 12Volt 105 ah y 6 Volt 225 ah baterias de 12 volt 7 amp nacionales recicladas,

marca RISTTONE.
Se recomienda su uso solo en alarmas.

RISTTONE

Tecnologla de punta

Nuevas Baterias de Litio de 12-24-36-48 Volt en diferentes amperes

BATERIAS PARA : Alarmas, UPS, Luces de Emergencias, Boyeros eléctricos, Juguetes, etc.
* Cortadoras de Césped - Carros de Golf - Hidrolavadoras Barredoras - Tijeras Hidraulicas - HidroGriias
* Motos: Importadas / Nacionales - JetSky - Cuatriciclos
» Automotores - Camiones - Grupos Electrogenos

TRABAJAMOS CON TARJETAS DE CREDITO

\ erCard
MasterCard

RISTOBAT -
@batenasrlstobat
RISTOBAT S.R.L. Cangallo 3984 - (1872) Sarandi - Buenos Aires - Argentina

Tel: (54 11) 4246-1778 - Fax: (54 11) 4246-6447
info@bateriasristobatsrl.com.ar - ventas@bateriasristobatsrl.com.ar - www.bateriasristobatsrl.com.ar

(© +54116397-2005 LINEAS DIRECTAS WHATSAPP ~ (© +54 113906-9120
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tel:+541142461778
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Mas de 40 anos
brindando

calidad y excelencia
en nuestros cables

Especialistas en cables para
comunicaciones, transmision de
datos e interconexionado

de Sistemas de Vldmnancia.

NUESTROS PRODUCTOS:
CABLES s TRANSMISION ./ PARASISTEMAS 7= CABLES
TELEFONICOS ~ DEDATOS ‘ DE SEGURIDAD *.- =" ESPECIALES

« Multipares Plantel Interior = Cables UTP Interiory Exterior Cat.5 « Cables Telefénico Blanco « Cables Blindados Par Compensados

+ Multipares Subterrdneos + Cables UTP Auto Suspendido Cat.5 « Cables para Intercomunicadores « Desarrollos Especiales

« Multipares Auto Suspendidos « Cables FTP Interior y Exterior Cat.5 « Cables Coaxiales RG59u

« Cables de Instalacién Interna + Cables FTP Auto Suspendido Cat.5 + Cables UTPy FTP Interior y Exterior

yAcometida + Cables para Sensores de Incendio

Asesoramiento Especializado

Varela 3525/41 « C.A.B.A. ® Argentina g
Tel. (5411) 4919.0974 = Cel. 15 6786.4223 icor'
l/ /"\”

o ventas@anicorcables.com.ar
CEMARA BaSEI www.anicorcables.com.ar %

Cirmor g ,
da Monioeeo do Alormos Camara Argentina
do b Ropiico Argertina de Seguridad Electrénica


www.cemara.org.ar
www.anicorcables.com.ar
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https://goo.gl/maps/WyV3GBZHzT4FcoYDA
tel:+541149190974
api.whatsapp.com/send?phone=5491167864223
www.anicorcables.com.ar/#!/categoria/1/pagina/0/
www.anicorcables.com.ar/#!/categoria/2/pagina/0/
www.anicorcables.com.ar/#!/categoria/4/pagina/0/
www.anicorcables.com.ar/#!/categoria/2/pagina/0/
www.casel.org.ar

»Cables? —

A SOoMmaossespecialistas!!
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vy Producci
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Socio Activo

~,’ CAMARA ARGENTINA
DF SEGURIDAD ELECTRONKA

Telecomunicaciones, CCTV/CATV,
Energia, Comunicaciones, Redes Lan
0 cualquier cable especial bajo
especificaciones de nuestros clientes.

Maxima calidad de produccién
Mejor costo beneficio
Normas y Especificaciones

CABLEFACTORY

D +54 9115041-2113 i danieltognoli@cablefactorysa.com.ar @ www.cablefactorysa.com.ar
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Exitosa Segunda edicion de

EXPOSEG Cordoba

Una iniciativa de Revista Negocios de Seguridad y CESEC

exposeg.com

La segunda edicion de EXPOSEG Cérdoba ha sido un rotundo éxito. El evento, que superé todas las

expectativas de los organizadores y expositores, ofrecio a los asistentes un marco tecnolégico dpti-

mo para potenciar sus negocios.
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E | pasado 19 de mayo se llevd

a cabo la segunda edicién de
EXPOSEG Cordoba, la Exposicién de
Seguridad Integral, en el Salén Pajas
Blancas del Centro de Convenciones
del hotel Quorum, ubicado enla Ciu-
dad Empresaria de Cérdoba.

El evento fue organizado por Ne-
gocios de Seguridad, el medio de
comunicacién lider sobre empresas,
productos y servicios de seguridad
electrénicajunto con CESEC, laCama-
ra de Empresas de Seguridad Electro-
nica del Centro. La propuesta contd
con la participacién de 40 empresas
expositoras, muchas de las cuales ya
habian formado parte de la primera
edicion de ExpoSegen 2022, asicomo

|nypd @"‘W“"M itegogps JRIE

SEGURIDAD

CENTRO

(1)

de la Jornada de Seguridad en Santa
Fe, y en Expo Seguridad Mendoza en
2023, eventos que también han teni-
do gran éxito, a salén colmado y una
destacada exhibicion tecnolégica.

La muestra atrajo a mas de 600 asis-
tentes, quienes tuvieron la oportuni-
dad de establecer contacto directo
conlosprincipalesfabricantesydistri-
buidores provenientes de diferentes
partes del pais. La mayoria de los asis-
tentesfueroninstaladores,integrado-
resyempresasdelterritoriocordobés,
interesados en los casi 800 productos
yserviciosexhibidos, provenientesde
reconocidas marcas tanto nacionales
como internacionales.

El evento recibid la declaracién de
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interés por parte del poder legislati-
vodelaprovinciade Cérdobayconté
con el apoyoYy la presencia de cama-
ras empresariales y asociaciones del
sector.

Desde Negocios de Seguridad ce-
lebramos el éxito de EXPOSEG, ya
que consolida el compromiso de
los empresarios del sector y permite
el encuentro con los protagonistas
y lideres de la industria, no solo en
Buenos Aires, sino también en otras
regionesdel pais.Las presentaciones
continuaranesteanoenlasciudades
de Rosario, Tucuman y Mar del Plata.

Acontinuacién, ofrecemosunreco-
rrido en imagenes de esta exitosa e
inolvidable exposicion. |
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iDISTRIBUIDOR DEL ANO!

“Million Dollar Award”
en Argentina

Llegar es importante

mantenerse,
“MUCHO MAS”

Gracias a nuestros clientes
por acompanarnos “SIEMPRE”
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Serie ONYX

Paneles de Inteligencia distribuida.
Flexibles, Expandibles y compatibles con versiones anteriores.
Facilmente integrable a redes y BMS.

Multiples canales de audio digital integrables.

Rapida Programacion, Uso y Mantenimiento.

Audio Evacuacion Digital

" | 'HeE=  DVC

= Integracion Full con Serie ONYX
- Opcional telefonia de Emergencia

FIIRE PROTECTION SYSTEMS

N Remedios de Escalada de San Martin 3325 1er. Piso
NEPA Villa del Parque, Barrio Santa Rita - C.A.B.A. - Argentina
MEMBER

Tel.: 54+11 2106.7783 - Cel.: (+54) 15.3481.0015
ventas@fpssa.com.ar . www.fpssa.com.ar
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IFPO, Fundacioén Internacional

para Oficiales de Proteccion

Entrevista a Alejandro Lartigau, Presidente Capitulo Argentina

La Fundacién Internacional para Oficiales de Proteccion, IFPO, fue creada con el fin de representar y

apoyar a aquellos hombres y mujeres que dedican su trabajo a la seguridad en los niveles operativo,

tdctico y estratégico.

L a Fundacion Internacional para
Oficiales de Proteccion (Inter-
national Foundation for Protection
Officers, IFPO)fue creadaconelfinde
representar y apoyar a las personas
enfocadas en la seguridad, en los ni-
velesoperativo, tacticoy estratégico.
Fundadaen 1988y conoficinacentral
en Florida, Estados Unidos. Cuenta
actualmente con instructores y cen-
tros de entrenamiento acreditados
en 56 paises, ademas de miembros,
alumnos y profesionales certificados
en mas de 140 paises. IFPO es la orga-
nizacién de certificacion con mayor
numero de profesionales de seguri-
dad certificados a nivel mundial: al-
canza en la actualidad a 96.000.

IFPO Hispanoamérica tiene presen-
cia en Argentina creando la oportu-
nidad para que profesionales de se-
guridad en todos los niveles puedan
asociarse, recibir capacitacion y cer-
tificacion conrespaldointernacional.
ElCapitulo ArgentinadelaFundacion
estd presidido por Alejandro Larti-
gau, con vasta trayectoria en areas
de la seguridad publica y privada.
Ademas, actualmente, forma parte
del cuerpo docente del Servicio Pe-
nitenciarioFederalyporelLicenciado
Carlos Castillo.

“IFPO esta pensada para enfocarse
en la necesidad de profesionalizar a
quienes se desempefian enla seguri-
dad privada. En poco tiempo va a ser
necesario contratar desde el Estado,
para determinadas areas, personal
de seguridad privada, como pasé en
elano 2000 en Estados Unidos, cuan-
do las agencias triplicaban en perso-
nalalaseguridadpublica.Cuandoese
momento llegue, las personas y las
organizaciones deben estar prepara-
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La Fundacion Internacional para Oficiales de Proteccion
International Foundation for Protection Officers
otorga el presente

Certificado de Agradecimiento

A: NEGOCIOS DE SEGURIDAD

Por su importante apoyo y colaboracion, como “Aliado Estratégico”™
del Capitilo 1FPO ARGENTINA.

=

|
Alq{nndrq’l,arfigau

PRESIDENTE DEL CAPITULO IFPO ARGENTINA

das para dar una respuesta idénea a
la demanda”, anticipé Lartigau.

- ¢{Por qué cree que se dara la con-
currencia de la seguridad privada en
el dmbito publico?

-Todoslosdiaslascrénicaspoliciales
nosdan cuentadelas exigenciasalas
cuales estan sometidas las agencias
policiales. Esta es una tendencia que
viene dandose asi hace ya mas de 20
anos, paralelamente vemos como es-
tas agencias tienen la necesidad de
distraer recursos humanos para la
custodia de (ej.: edificios publicos),
bajo distintas modalidades de servi-
cios (servicio ordinario, pero muchas
veces bajo el régimen de policia adi-
cional) y que tranquilamente podria
ser remplazado por el trabajo de las
agencias de seguridad privada. Para
ellogrodeestefin,esnecesarioquela
industriadelaseguridad privadaevo-
lucione, poniendo como valor agre-
gado en la calidad de la formacién

Lic.\Carlos Castillo

VICEPRESIDENTE DEL CAPITULO IFPO ARGENTINA

de su personal, tomando como guia
los estandares internacionales y los
principios de Seguridad Humana de
Naciones Unidas. Ello les brindara las
herramientas y la profesionalizacion
que necesitan los agentes del sector
privado para afrontar la dinamica de
los nuevos entornos, donde afron-
taran riesgos liquidos y amenazas
hibridas; para lo cual tendran que
actualizar sus conocimientos perma-
nentemente e incorporar el manejo
de las nuevas tecnologias del sector,
en relacién a (ej.: controles de acce-
so, seguridad interna, operadores de
centrales de monitoreo, etc.).

- ;Cudl eslabase enla que se apoya
IFPO?

- Estudios cientifico / técnicos de
la industria de seguridad, que IFPO
ha ejecutado desde hace mas de 30
anos son la base. Llevando a un en-
tendimiento claro delas necesidades
de la industria, las competencias re-
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TRUE DIGITAL SYSTEMS

ELEVANDO LOS ESTANDARES EN
CADA PROYECTO DE SEGURIDAD

e INNOVACION
QUE PERDURA

Paneles, detectores, modulos,
tecnologia inhalambrica Swift.

DETECCION POR
ASPIRACION —3

Deteccién temprana, robusta
y de facil mantenimiento.

UN MUNDO DE
SOLUCIONES

Paneles modulares,
Audioevacuacion,

comunicacion en red,
integracion, deteccion avanzada.

by Honeywell www.tdsintl.com
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queridas y ha servido para el desa-
rrollo de modelos de competenciay
perfiles laborales. Por ejemplo, IFPO
recientemente colaboré con el de-
partamento de trabajo en E.E.U.U.
para establecer los perfiles de com-
petencia operativos para el personal
de seguridad. Lo que se convierte en
unaguiaparatodaslascorporaciones
americanas, y pronto trascenderd a
nivel global. Nuestras investigacio-
nes se han reflejado en manuales
que recopilan las mejores practicas
vigentes a nivel mundial.

- ;Cudl es el foco de las capacitacio-
nes?

- Capacitacion, practica adecuada
a la realidad de cada pais y organi-
zacioén. Logramos que todos los ni-
veles trabajen orientados hacia pro-
cesos de mejora continua utilizando
lenguaje y procesos estandarizados,
que, en muchos casos se integran
facilmente a normas internacionales
ISO. Alinear desde el vigilador, pasan-
doporelsupervisoryhastaelgerente
de seguridad logra resultados verda-
deramente impresionantes.

ESTRATOS DE CAPACITACION

Para el oficial de seguridad de la pri-
meralinea de gestion hay una prepa-
racién que ensefa los lineamientos
que conforman la base de la gestion
integral de laseguridad, certificacion
que en IFPO se denomina PSO. Lue-
go hay una certificacion intermedia,
el CPO u oficial de protecciéon que
tendria ya un rango de supervisor y
cuyos conocimientos, aplicados a la
funcidn, son el nexo entre la primera
linea y la gerencia de seguridad en
todos los procesos que ésta abarca.

“La seguridad es multidisciplinaria,
nosetratasolode unhombre parado
enuningreso.Laseguridadenunaor-
ganizacion que atraviesa diferentes
procesos y conocimientos, como por
ejemplo seguridad e higiene; estan-
daresdegestionderiesgos, violencia
laboral, la seleccién de ese personal,
elcuidadodeinfraestructurascriticas
como un data center, para lo cual se

aplica la norma ISO 27.001, relativa a
laseguridad delainformacién.Y esto
tambiénesunitemmuyamplioyque
nosolorefiereainformatica, sinoque
se suma la seguridad fisica y son co-
nocimientos que todo integrante de
unaorganizaciéndedicadaalasegu-
ridad debe conocer”; dice Alejandro
Lartigau.

- ;Qué funcién especifica cumple la
seguridad en una organizacién?

- La funcion de la seguridad es la
de ser un sistema preventivo, debe
prevenir 0 minimizar que ocurra un
evento que podria comprometer a
una organizacién. Es necesario en-
tender también que no hay sistema
de seguridad infalible, siempre hay
vulnerabilidades y el secreto esta
en saber controlar esas variables y
gestionar el riesgo cuando el evento
ocurre.

- §Qué relacién tienen con las Ca-
maras y entidades relacionadas con
el sector?

-IFPOseestdintegrandoenestemo-
mento a las distintas organizaciones
que nuclean a los profesionales de la
seguridad. Tenemos también en el
pais una carrera de grado y estamos
hablando con las Cdmaras de segu-
ridad, tanto fisica como electronica.
Estamos tratando de integrarnos a
esas entidades proponiendo el con-
cepto que tenemos de la gestion de
la seguridad a partir de la necesidad
que vemos de profesionalizar al sec-
tor, de elevar el estandar en relacién
al nivel que creemos debe tener el
profesional.

- {Serelacionan conlas grandes em-
presas privadas de seguridad?

- La intencidn es llegar con nuestra
propuestade capacitaciéonalasgran-
des empresas de seguridad privada
del pais, algo que cuesta lograr.

En Latinoamérica esto ya se esta
dando y si bien las grandes empre-
sastienensusistemadecapacitacion,
no se trata de un sistema homogé-
neo.En Argentina, por ejemplo, cada

provincia tiene su propia ley de se-
guridad privada y algunas ni siquie-
ra tienen una provincial, sino que se
manejan con normativas de menor
grado segun la localidad y en otras
no existen. Hoy, por ejemplo, si una
empresa quiere hacer custodia de
mercaderiaentransitodesde Buenos
Aires aJujuy, debe inscribirse no solo
enlospuntosdeorigenydestinosino
también en todas las provincias por
las que va a pasar en su ruta, pagan-
do candnes distintos y habilitaciones
diferentes, algo que podria evitarse
si existiera alguna normativa o regla-
mentacién nacional, que es lo que
desde IFPO tratamos de proponer
con nuestros estandares y certifica-
ciones: un lineamiento basico de la
funcion de la seguridad que luego si,
pueda adaptarse a las distintas pro-
vincias y sus circunstancia. Asi, un
oficial de seguridad podra trabajar
en Buenos Aires o Jujuy, indepen-
dientemente de la empresa a la que
pertenezca.

- ;Ya ofrecieron charlas y capacita-
ciones en el pais?

-IFPO fue la primera asociacion civil
de Argentina en convocara una char-
la con el Asesor juridico del FBI en el
pais, evento que organizamos en la
sede de la Universidad de Morén y
conté con la participaciéon tanto de
autoridades del sector publico y las
fuerzas de seguridad como de enti-
dades privadas.

Estamos convencidos que esa con-
vergencia entre lo publico y lo priva-
do debe ser cada vez mayor, hay que
lograrunaintegraciénenposdelbien
comun y lo que proponemos con
entidad es precisamente ser el canal
para lograr esa integracion.

- iComosellegaalaunificarcriterios
y como cree que pueden implemen-
tarse en el pais?

- Hay certificaciones internaciona-
les para los profesionales, pero de-
bemos tener siempre en cuenta que
estas certificaciones indican pautas
y un camino a seguir, que deben ser
adaptadas a las necesidades y reali-
dades de cada lugar de aplicacién.

Todos somos conscientes de que
lo que funciona bien en un pais de
Ameéricadel Norte o Europano nece-
sariamente va a funcionar en nues-
tra regién, hay que ser muy claros
en esto. La habilidad del profesional
consiste, precisamente, en utilizarlas
virtudesde lanormativaadaptando-
las a la realidad y el contexto en el
que le toque actuar. |
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Circuito cerrado de TV (CCTV)
Proyectos, instalaciones y asesoramiento

Mantenimientos correctivo y preventivo de las instalaciones
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Camara Argentina

de Seguridad

GRUPO ISELEC SRL es miembro de la
Camara Argentina de Seguridad

% Buenos Aires
Gobierno de la Ciudad

DISPISICION N°® 263/AGC/2017

GRUPOQ ISELEC SRL es una empresa habilitada por el G.C.B.A.

bajo el registro N° 95 como Instalador y
Mantenedor de instalaciones fijas contra incendio.
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GRUPO ISELEC SRL es una empresa certificada
bajo la Norma 1S09001:2015.
Estandar internacional de sistemas de gestién
de la calidad.
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Sistemas de detecion y alarma de incendio

Sistemas de deteccion por aspiracion forzada

Sistemas de extincion automatica de incendios
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En elecciones, CASEL renovo su

Comision Directiva

Por primera vez hubo dos listas

En un hecho histdrico para la Cdmara, por primera vez en su vida institucional se presentaron dos

listas a la renovacion de autoridades. La lista denominada Renovacion se impuso con 573 votos, 14

mds que la lista Evolucion.
( on una asistencia récord de

distintos puntos del pais, 100
de los 141 socios habilitados por el
estatuto de la Cdmara Argentina de
Seguridad Electrénica para votar,
asistieron para optar entre dos pro-
puestas paralarenovacién parcialde
la Comision Directiva de la entidad,
que en Asamblea General eligid para
un periododedosy porvencimiento
demandatosalos Vicepresidentes 1°
y 3° al Prosecretario, al Protesorero,
dosVocales titularesy dos suplentes.

Tras el conteo de votos, la lista Evo-
lucién sumoé 43 votos mientrasquela
lista Renovacién domind la eleccion
con 57 sufragios.

En un hecho inédito para en la
vida institucional de CASEL, quedd
demostrado el espiritu democratico
delaCamaraydejéunescenarioenel
quedeberaprimarelcompromisode
trabajo conjunto entre ambas listas,
comprometiendo a la nueva Comi-
sion a tomar decisiones en beneficio
de todos los socios.

El Presidente de Intelektrony quien
fuera también la maxima autoridad
de CASEL destacé la eleccion como
“un hecho histérico” para la camara.
“Valoro haber participado de una
eleccién ejemplar. A partir de aqui
tendremos un CASEL mejor y lo que

viene es la posibilidad de unir visio-
nes y posiciones”, agrego.

LA NUEVA COMISION DIRECTIVA
Tras la Asamblea General Ordinaria
del 25 de abril, asi quedd integrada
la nueva Comisién Directiva:
« Presidente
Enrique Greenberg
« Vicepresidente 1r
Sebastidn Casén

90

Sebastian Cason
VICE PRESIDENTE 1

Itego GPS - Queclink

Esteban Jager
VICE PRESIDENTE 3

Quality System

Juan Pablo Coletti

Vocal Titular 2 Vocal Titular 3

Dahua Technology SPS

- Vicepresidente 24

Elizabeth Petroni

« Vicepresidente 3™

Esteban Jager

- Secretario:

Marcelo Hirschhorn

« Prosecretario

Catriel Boc Ho

- Tesorero:

Pedro Carrizo

« Protesorero

Carlos A. Dik

«Vocales Titulares

Juan Pablo Coletti, Gonzalo Ruanoba
y Margarita Biscotti.

«Vocales Suplentes

Javier Mirich y Matias Favaro

- Revisores de Cuentas

Rubén Ledesma y Ricardo Mdrquez
CASEL agradece a las autoridades

salientes el trabajo de estos dos afios

y le da la bienvenida y felicita a las

nuevas autoridades, elegidas por el

voto de los socios.

CASEL, ENTIDAD PARITARIA
CASEL anuncié que, en un nuevo

Gonzalo Ruanoba

Carlos Dik
PRO TESORERO

Info Andina

Catriel Boc Ho

Pro Secretario

Silicon Group

Matias Favaro

Vocal Suplente 2

Sebastian Mirich

Vocal Suplente 1

Mirich Seguridad Sincro

Electrénica

hito de la institucién, logrd la firma
de un Convenio Colectivo de Traba-
jo con la Federacién de Empleados
de Comercio. Este acuerdo laboral,
establecelostérminosy condiciones
de empleo para los trabajadores del
sector de la Seguridad Electrénica,
mejorando la adecuacién a las acti-
vidades reales que se desarrollan en
la industria, ya que establece una
base clara y equitativa para la rela-
cion laboral.

Este Convenio es el resultado de
un proceso de negociacién arduo,
prolongado y silencioso, dado que,
para avanzar con las negociaciones,
fuecondiciénrespetarunacuerdode
confidencialidad.

Apocodecumplirconlacaducidad
de sus mandatos, una parte dela Co-
mision Directivapuedevercristaliza-
do un suefio largamente esperado,
elevando el estatus de CASEL ante
el estado principalmente, ubican-
dola junto a las Cadmaras lideres del
pais y transformandola en Entidad
Paritaria. &
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Fire Systems .

Conocé nuestro programa de Capacitaciones Gratuitas
. -

Oficinas comerciales: =
Tel. Fax: (5411) 4621 0008 (Lineas Rotativas)
Direccion: Comandante Peredo 433, ltuzaingé

(B1714BSC) Pcia. de Buenos Aires, Argentina ingenieria y soluciones en seguridad

Seguinos en las redes @isolsesrl
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EVITE MULTAS E INTIMACIONES
CONTRATE EMPRESAS LEGALMENTE

HABILITADAS

SERVICIO DE EXCELENCIA b 7
MONITOREO MAYORISTA SESWVTEL

Solutions

¢POR QUE ELEGIRNOS?

- Empresa legalmente habilitada.

- Pioneros en aplicar y asesorar sobre los
alcances de las normas IRAM vigentes.

- Mas de 30 anos de monitoreo ininterrumpidos.

.QUE OFRECEMOS?

- Tarifa 100% plana.

- Servicios para casas, comercios, edificios y barrios privados.

- Proveemos tétems de seguridad para consorcios.

- Servicios de Video Verificacion, deteccion de incendios y logistica
vehicular.

- Recepcidén de todos los vinculos de comunicacion.

« APP celular personalizada con el logo de su empresa.

- Servicios personalizados conforme a las necesidades del cliente
final.

BENEFICIOS Y PREMIOS EXCLUSIVOS PARA EMPRESAS QUE
SUPERAN LAS 10, 30, 50 Y MULTIPLOS DE 100 CUENTAS.

NOS AVALAN MAS DE 30 ANOS DE TRAYECTORIA Y SABEMOS
COMO CUIDAR EL FRUTO DE TU TRABAJO.

EMPRESA DE SEGURIDAD MIEMBROSDE  CENTRAL DE MONIToReo | L& Oral- Juan Domingo Peron 3455,
ACORDE NORMA IRAM 4174 Valentin Alsina

Qﬁgﬁ&_A - Tel. 0810-999-SESY(7379)
e m ventas@sesytel.com.ar
@mnnn - https://monitoreomayorista.sesytel.com.ar/

S o o o ®+54 9 3144-1059
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Trabajo intercadmaras

Novedades en la migracion tecnologica

Luego de un trabajo realizado con camaras colegas y afines, CEMARA comunico
los cambios que traerd aparejados la readecuacion tecnologica que llevardan a cabo
las companias de telecomunicaciones y que afectardn tanto a usuarios
como a prestadores del servicio de monitoreo

Como es de publico conocimiento y a
los efectos de hacer un seguimiento de
los cambios y actualizaciones tecno-
l6gicas que estan llevando a cabo las
empresas prestadoras de servicios de
comunicaciones telefénicas e involu-
crarnos como Camara en la coordina-
cién de los mismas, se organiz6 a fines
de 2022 una mesa de trabajo interca-
maras, conformado por CASEL, CEMA-
RA, CAESI, CAESBA, CASES, CAES, CE-
SEC y CEMSEC, tras cuya reunién se
arribaron a conclusiones que estima-
mos deben ser conocidas por el pabli-
co en general.

La migracion planeada por las telcos
tiene un gran impacto en las propias
empresas de monitoreo de alarmas
fijas y moviles, asi como también en
los consumidores de servicios de
seguridad, cuyas conclusiones son las
siguientes:

e Esta actualizacién implica cambios
en los canales de comunicacién por
linea de cobre y en las bandas 2G y
3G, que quedaran obsoletas y debe-
ran migrar hacia nuevos canales.

e Las telcos no informaron de un plan
real de apagado o baja de los cana-
les indicados, pero si aclararon que
serfa una baja progresiva salvo rotu-
ra de antenas (antena que se rompe
no se repara) o robo de cableados en
las lineas de cobre.

e Tanto Telecom como Telefénica
ya iniciaron el levantamiento del
cableado de cobre, para luego des-
afectar las bandas 2G y 3G.

e Los primeros contactos para abordar
el tema con las empresas de teleco-

CAMARA DE EMPRES
AVENIDA BFLG AN

municaciones fueron realizados con
la firma Telecom. Con esta empresa
se realizaron trabajos de laborato-
rio para probar el sistema FVOLTE
provisto como medio alternativo al
cobre. En laboratorio, el resultado
fue el esperado: los paneles de las
centrales de alarmas comunicaron
sin inconvenientes y esto habilitd
las pruebas de campo, para las que
un grupo reducido de empresas de
monitoreo de alarmas aportaron
nimeros aleatorios, los cuales fue-
ron tomados por la Telco. Actual-
mente se estd trabajando en las
pruebas de campo, para reparar las
fallas detectadas en la comunicacion
y en la provision de energia para la
comunicacién de los sistemas.
En medio del proceso, hacia fin del
afno pasado Telecom informé la baja
de la central Puerto Madero, que
afectaba a la zona de Retro, Recoleta
y barrios adyacentes de la CABA. Para
ello, se organizé un plan de trabajo
informando a los asociados de este
hechoy cuél seria la posible solucién.
En cuanto a Telefonica, desde el
ano pasado se iniciaron las pruebas
de laboratorio, cuyo resultado sera
comunicado tras la reunién informati-
va prevista con las Camaras del sector.
CEMARA mantuvo una reunién vir-
tual con el Director del ENACOM,
Dr. José Corral, a quien se le planted
la problematica que las empresas
estan teniendo, pretendiendo que
a través de su gestion se pueda
dar visibilidad al tema, que afecta a
miles de usuarios.

e Seglin expres6 Corral, el ente que
dirige tiene expresas instrucciones
de trabajar exclusivamente en la
incorporacién de las comunicacio-
nes 5G, por lo que no se logré hasta
la fecha tratar canales alternativos.
Se esta trabajando en sumar a las
reuniones a la empresa Claro.

En cuanto a la comunicacién via
celular, CEMARA puso saber que
Telecom realizaria el apagado de la
banda 3G al 31 de diciembre de 2023
mientras que el 2G dejaria de funcio-
nar cuatro afnos mas tarde. La fecha
de Telefénica para el 2G, en tanto,
serfa diciembre de 2023.

Para ampliar el espectro, las cama-
ras de Mendoza, Santa Fe y Cérdoba
propusieron plantear la problemati-
ca ante las Telcos de su jurisdiccion,
tengan o no sede central en CABA,
ambito donde se estd trabajando
actualmente.

La Mesa de trabajo intercamaras
continuara trabajando para cola-
borar y coordinar con las telcos la
planificacion en el cese de uso de
algunas tecnologias para moderar
el impacto de este cambio tanto en
los usuarios como las prestadoras
de servicios.

Ing. Ricardo Katz
Presidente de CEMARA


mailto:info@cemara.org.ar
www.cemara.org.ar
https://goo.gl/maps/ncvr2iGZRBWpb1rw6
tel:+541143839651

(@[ﬂ:’ iSocios
- Fundadores!

it

Sistemas de —e ———Sistemas de
Intrusion Camaras

\
555 L~

Sistemas Sistema
de Deteccion de Control
Incendios de Accesos

éSos instalador independiente?

Sumate a nuestra red de distribucion
nacional y ofrecé el servicio de monitoreo mas efectivo
a tus clientes conectandolos con nuestro servicio de

monitoreo.

Consulta los beneficios que tenemos para vos.

Conocé mas
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Monitoreo.com
es una agrupacion de
profesionales y empresas dedicadas a
la seguridad que comparten recursos y experiencias.
Hacemos monitoreo en RED por internet desde
hace 20 anos y continuamos desarrollando la
Seguridad 4.0 con planificacion para una
vision compartida, acompanada de
un plan de carrera.

En monitoreo.com, no nos adaptamos a los cambios,
nos ADELANTAMOS.

@ monitoreo.com’

Lo invitamos a formar parte de nuestra RED mundial de profesionales:
Asociese en www.monitoreo.com/socio
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OB uni-ubi | [ urace relacion entre COSTO

Ahorre tiempo, Disfrute la vida y PRESTACIONES
www.uni-ubi.com.ar del mercado

Uface 5/ Uface 5 Lite / Uface 5 Temp

- 99,99% de precisién de reconocimiento

* Capacidad de rostros: 50000/100000

* Reconocimiento facial de alta performance

* Velocidad de reconocimiento inferior a 1 seg.
* Reconocimiento facial Dual Live Detection

* Reconocimiento dual por tarjeta EM y Mifare
* Deteccién en vivo

+ USB para descarga de datos

- Wifi

* Uface 5:
- Almacenamiento masivo de 8GB
- Camara dual de 2M pixel
- Dimensiones: 190.00mm*87.53mm*17.00mm

* Uface 5 Lite:
- Pantalla tactil capacitiva de 5 pulgadas
- Camara dual de 1M pixel
- Dimensiones:
185.80£0.50mm*93.78+0.30mm*22.50+0.50mm

* Uface § Temp:
- Pantalla tactil LCD IPS de 5 pulgadas
- WDR HD de doble camara
- Deteccion de mascarillas
- Medicidn rapida y estable de temperatura de la frente
- Dimensiones: '
216.23 mm *90.00 mm * 26,00 mm Sdk push disponible + APIs para integradores y desarrolladores

DISTRIBUIDORES OFICIALES EN ARGENTINA / 12 MESES DE GARANTIA
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y Seguro Multi-usuario escenarios complejos TECNOLOGIA

Disefiamos y desarrollamos soluciones a medida, eficaces y sustentables
Controles de acceso biométrico y sensores de temperatura corporal

a HIKVISION' @Jhua Qemeno (OB uniubi | §ueace

Todos los logos y marcas estan registradas por sus fabricantes

Iberd 2618 PB (C1429CMJ) C.AB.A. | +54 11 -4544-5898 | biocard.com.ar | info@biocard.com.ar | in |
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Superador Encuentro Tecnologico
de ALAS en Argentina

La Asociacion Latinoamericana de Seguridad (ALAS) superd las cifras de su
edicién anterior al llevar a cabo con gran éxito el Segundo Encuentro

Tecnoldgico en la ciudad de Buenos Aires.

En unaintensa jornada que tuvo
lugar el 6 de junio en el salén de
eventos del Golden Center de la
ciudad de Buenos Aires, ALAS
concretd el Segundo Encuentro
Tecnolégico en el pais, convocan-
do alrededor de 200 profesiona-
les del sector. Esta cifra superd la
participacion registrada en la edi-
cion previa.

El evento, que cumplié con las
expectativas de los organizado-
res, contd con la presencia de 20
empresas expositoras, medios
de comunicacion y aliados de la
industria.

Los Encuentros Tecnoldgicos son
el evento mas tradicional de la Aso-
ciacién y se consolida afio tras afo
como el espacio ideal para los pro-
fesionales que estan interesados
en la industria de la seguridad lati-
noamericana. Con conferencias
académicas, muestra comercial y
espacio para negocios.

En esta ocasion, ALAS brindé a
los asistentes un enfoque distinto,
priorizando el abordaje de proble-
maticas en lugar de centrarse en
la descripcion de productos espe-
cificos. En ese sentido, se presen-
taron soluciones y visiones inno-
vadoras para resolver las necesi-
dades y desafios que enfrentan las
empresas en el ambito de la se-
guridad integral. Mediante un for-
mato dinamico, los distintos blo-
ques lograron atraer la atencién del
publico presente, que asistid con

el propodsito de actualizarse, esta-
blecer contactos y generar oportu-
nidades de negocios.

El evento conté con la participa-
cion de destacados referentes del
sector y organismos gubernamen-
tales, lo cual contribuy6 a enrique-
cer las discusiones y permitié a
los asistentes interactuar con un
publico altamente calificado y con
autoridad para abordar temas tan

sensibles y de actualidad. Cabe
destacar la contribucion del area
de capacitacion de ALAS, que co-
labord en la seleccion de los di-
sertantes, garantizando que el en-
foque se centrara en abordar las
problematicas y ofrecer solucio-
nes tangibles.

"Estamos felices de ser el punto
de encuentro de la industria de la
seguridad en la region. Mds de
200 personas se reunieron en
nuestro Encuentro Tecnoldgico
ALAS Buenos Aires, disfrutando
de una jornada de actualizacion
académica, exposicion de tecno-
logia y oportunidades de networ-
king. Agradecemos a los destaca-
dos conferencistas que nos acom-
pafnaron y compartieron su valio-
so conocimiento, asi como a las
marcas que presentaron sus ulti-
mas soluciones e innovaciones”,
afirmo Sergio Mazzoni, presiden-
te del Comité Argentina de ALAS.
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Somos una empresa mendocina, importador y Infoandina es la unica empresa mendocina que
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Oeste del pais.
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CENTRO DE
MONITOREO
MAYORISTA

Nos especializamos exclusivamente en el

monitoreo mayoristas, no atendemos clientes
finales.

La sequridad y la trasparencia en

el manejo de las cuentas de nuestros
dealers asociados es nuestra prioridad.

Ponemos a su alcance una completa gama
de soluciones, para que pueda brindar
mejores servicios a su cliente.

o 03364461592
e info@gruporsi.net

wWww.gruporsi.net

GRUPORSI

Red de Seguridad Integral
@ SOLUCIONES PARA
EMPRESAS DE VIGILANCIA
VIDEO VERIFICACION DE ALARMAS

,@ RASTREO SATELITAL

VIDEO CONTROL

SERVICIOS ESPECIALES PARA
osd juun] 000 BARRIOS, EDIFICIOS Y MUNICIPIOS

ﬁ APPS DE SEGURIDAD FAMILIAR

b&l) moNITOREO DE ALARMAS

Asociado a
Operatividad Full 24
SEMARA Operatividad Par-time
il Operatividad Respaldo

Empresa Habilitada Resolucion DI-2016-441-DGSPR (CABA) RESOL-2019-660-GDEBA-DPGSPMSGP Pcia de Bs As)

EMPRESA INTEGRANTE DE GEMM GRUPO DE EMPRESAS DE MONITOREO MAYORISTA
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Garnet Control Pro 1
Una aplicacion que permite el comando total g
del panel de alarma g
Disefiada pensando exclusivamente en la exgeriencia de usuario y H §
la relacion con su sistema de seguridad, una fapida visualizacion brinda @o
la informacion relevante con estados en tiemipo real, asimismo, %)
dependiendo del idioma del teléfono, la aplicacion podra mostrarse €
en tres lenguajes diferentes, espanol, portugués e inglés. X

Ingresa aqui
para mas informacion
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PROPIEDAD DISTRIBUIDOR
PROTEGIDA Q NET AUTORIZADO

Dedicacion y compromiso
con nuestros clientes

Nos enfocamos en el analisis de vulnerabilidades, |la confeccion
de proyectos y la provision de la mercaderia necesaria para
instalar sistemas de alarmas de intrusién e incendio, control de
acceso, domotica, automatizacion, monitoreo y videovigilancia,
todo unido en un ecosistema GARNET.

Poseemos una gran experiencia asesorando al Gremio para
proteger hogares, comercios, empresas, industrias, bancos,
barrios privados y municipios.

== eSS
| ¥
+ i .

(O +54 341 6660000
™ ventas@propiedadprotegida.com.ar
@ Bv. Rondeau 4173, Rosario, Santa Fe

www.propiedadprotegida.com.ar



https://www.propiedadprotegida.com.ar/
https://www.propiedadprotegida.com.ar/

Bunker, asesoramientos y diseno
personalizados en todo lo que refiere
a sistemas de alarmas y segurldad
electronica. ,

m— /
A e | N

Somos los principales dlstrlbU|dores de productos de seguridad en eI
Noroeste de la provincia de Buenos Aires. Mantenemos un contacto
estrecho con el gremio de msta .'o es para br irle oluci :
cada uno de sus problemas. g =

Buscamos capacitaciones que Ies sean de utllldad y mantenemos un
contacto fluido para mejorar nuestras prestaciones.

Disponemos de un equipo de técnicos esioe'cializados en seguridad
electrénica para brindarle servicio y asesorar tanto al gremlo como a
clientes en nuestra localidad de Vedia.

Contamos con un desarrollo y una ambicion de crecimiento
constante ya que nuestro asesoramiento no finaliza en la compra

de productos sino que es anterior y posterior a la misma.

Hacemos envios a todo el pais ya que contamos con una
amplia cartera de comisionistas.

€, 236-4303352 (Junin Asesoramiento y ventas)

Q. 236-4580499 (Vedia Administracién)

Q@ Direccién: Av. Ramén Herndndez 1059 - Junin (Bs.As.)
X administracion@bunkersistemas.com.ar

X administracion@bunkersist.com



https://bunker-seguridad.negocio.site/
https://www.instagram.com/servicios.bunkerseguridad/?hl=es
https://www.instagram.com/bunker.distribucion/

M @ GARNET

LA CASA DISTRIBUIDOR
DE LAS ALARMAS AUTORIZADO

Somos una empresa distribuidora
de productos de seguridad
electronica en Rosario y
distribuimos a todo el pais.

El trato personalizado y la capacitacion constante de nuestro
personal, garantizan calidad de asesoramiento, generando
valor en nuestros clientes.

¢, t54 3364003635 J‘

D4 mfo@lacq_SEdelasalarmasr .com.ar

" @ lacasadelas alaffhas ro rosario

M__ -
“www.lacasadelasalarm



http://lacasadelasalarmasr.com.ar/
http://lacasadelasalarmasr.com.ar/
https://www.instagram.com/lacasadelasalarmasr/?hl=es
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Garnet Control Pro
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THGENDIO

Intuitiva
y amigable

Web Garnet

.

Todos tenemos una App preferida, esa que nos ayuda y
resuelve situaciones diarias y dentro de ese grupo de aparece
Garnet Control Pro, una aplicacion que permite el comando
total del panel de alarma de Garnet Technology. Una vez
instalado el equipo, es posible registrar la App y asi comenzar
a disfrutar de los beneficios que brinda el panel de alarma a
través de una interfaz multilenguaje totalmente intuitiva y
amigable.

Intuitiva y amigable

Cuando se disefié Garnet Control Pro se pens6 fundamen-
talmente en la experiencia de usuario y la relaciéon con su
sistema de seguridad, una rapida visualizacion brinda la
informacion relevante con estados en tiempo real, asimis-
mo, dependiendo del idioma del teléfono, la aplicacion
podra mostrarse en tres lenguajes diferentes, espafiol,
portugués e inglés.

Las funciones avanzadas permiten una visualizacion
general de particiones por colores en el listado de sistemas
de alarmas asociadas, ademas cuenta con notificaciones
operativas con acceso directo desde menu principal.

Las notificaciones push estan presentes en todo momento,
el usuario no tiene la necesidad de abrir la aplicacién para
recibir una notificacion, cada vez que el dispositivo reciba
una informacién nueva, avisard inmediatamente. Esto
permite que la relacion entre el usuario y al propia App sea
mucho mas cdmoda y cercana, ya que ademas es posible
recibir las notificaciones en un Smart Whatch.

- ——


https://www.garnet.com.ar/
https://www.youtube.com/watch?v=4Tg4L18YHpo&t=6s

ARMADO: AUSENTE

EN ALARMA

. . Desarmar

Ultimos eventos

Salida opagada
Salida PGM 2 apagada
@ Salida encendida
lida PGM eendld
salida encendida
Salida PGM 1 encendid:

LdS comunicaciones de Garnet Control Pro estan respaiadaaads por
[0S MAdSs moaernos VY -so):iilolilla~ pstanaares ge uq_.'uldlilui Informatica
gue Involucran unda infraestructura de ciave puplica y .m'guqyuoiilo

ge uitima seneracion

Permite ver desde un “home”
Una rapida visualizacion de la informacion
relevante con estados en tiempo real.

El estado de bateria, la red eléctrica, el estado
de Red WiFi, el estado de conexion de datos,
geolocalizacion en caso de una emergencia y
acceso directo a los ultimos 100 eventos
con fechay hora.

Geolocalizacion

Generar un evento de emergencia
mostrando el punto de geolocalizado en la
aplicacién de mapas del teléfono.

Gestiona las zonas
Identifica cada una con colores y personaliza con un
icono que puedes elegir desde una amplia galeria

Automatiza tu casa ' Descarga
Apaga o enciende luces, calderas, riegos, portones, . la App

. L. , GARNET CONTR... desde aqui
filtros de piscina, entre muchos artefactos mas. -

Alarma Casa
Crea tu comunidad Part.1
Hasta 20 usuarios con funciones principales y 5”;3;’3;”0'3
200 usuarios con funciones secundarias

Ignorar

etiton
~oogle play

£ Download on the

« App Store



https://www.garnet.com.ar/Soporte-Tecnico/Aplicaciones-moviles
https://play.google.com/store/apps/details?id=ar.com.fennoma.garnet.garnetcontrolpro&pli=1
https://apps.apple.com/ar/app/garnet-control-pro/id6444289527?l=en

) ARG SEGURIDAD ARS8

Atencion personalizada y garantia
real sobre todos productos y
servicios gue ofrecemos

Distribuidores de Seguridad Electrénica,
Atencion al gremio, amplio stock y financiacidn.

Sucursal Maftinez
¢ 011-4717-5111
Q@ Mons. Larumbe 1654, Martinez, Bs As

Sucursal CABA ® @argseguridad
&, 011-4674-6666 = ventas@atrgseguridad.com
Q Av Rivadavia 8617, CABA, Bs As www.argseguridad.com



https://www.argseguridad.com/
https://www.argseguridad.com/
https://www.instagram.com/argseguridad/

LS DISTRIBUIDOR
AUTORIZADO

/o : !
.’ (
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Premiado como

DISTRIBUIDOR NRO 1 EN VENTAS
Garnet Technology

Hace mas de 15 afios que trabajamos codo a codo con nuestros
clientes para hacerles la vida mas facil con servicio, capacitacién
y asistencia técnica.

Llegamos a todo el pais y superando los $100.000 en una sola
compra, hacemos el envio gratis.

Entremos en contacto, estamos para ayudarte

¢ 5411 2649-5779

= sgingenieriasri@gmail.com

Q@ Mariano Pelliza 4112, Munro, Buenos Aires
www.dexa.net.ar


https://www.dexa.net.ar/productos/catalogo
https://www.dexa.net.ar/productos/catalogo
https://www.instagram.com/dexa.seguridad/
https://www.facebook.com/DexaSeguridadElectronica
https://www.linkedin.com/company/dexa-seguridad/

Radioset © GARNET BRSNS

Tecnologia
Seguridad
Consistencia.

Gremio
Empresas
Comercios
Industrias
Barrios privados
Municipios

(O +54 911 5610-6836
™ ventas@radioset.com.ar
Q@ Av. Gaona 1922, Ramos Mejia, BsAs.

www.radioset.com.ar



https://radioset.com.ar/
https://radioset.com.ar/

4% GARNET 4G-IMaXx

TECHNOLOGY Mobile data + WiFi

P Y PS

4G:TmaxX —

(@ 2GC 3G 4G LTE

COMUNICACION WIFI + 4G
tecnologia que brinda soluciones

4% GARNET

www.garnet.com.qar



https://www.garnet.com.ar/
https://sitio.garnet.com.ar/comunicadores/
https://sitio.garnet.com.ar/comunicadores/
https://www.garnet.com.ar/

¢ Te gustaria recibir la revista
Negocios de Seguridad
en tu WhatsApp? v/

Envid un mensaje de WhatsApp

al+54 11 7501-3776 con tu
NOMBRE COMPLETO + EMPRESA vy’

No es un grupo. Le enviaremos periédicamente un enlace para leer online la revista. Agenden en su movil el nimero como
NEGOCIOS DE SEGURIDAD, para poder ver nuestros ESTADOS. En los mismos, diariamente le mostramos los productos y
servicios ofrecidos por las empresas mas prestigiosas del sector, como asi también Invitacion a eventos, cursos y seminarios.


api.whatsapp.com/send?phone=541175013776
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SAFE CITY

BY FULLTIME
\\I// &Q
A B
BIG DATA

eMERGENCIA VIGILENC!A VEARIES RASTREO

SATELITAL

CONTROL PERIFCNEC
DE PERSONAL

ANALYTICS
L

EN UN ECOSISTEMA TOTALMENTE INTEGRADO Y DEDICADO ESPECIFICAMENTE A LA
. SEGURIDAD COLECTIVA DE LAS PERSONAS.

SAFE CITY es una vision de desarrollo urbano que
integra multiples soluciones de tecnologia de la
informacion y comunicacion (TIC), Internet de las
cosas (loT) y practicas innovadoras volcadas a

la seguridad.

Esta solucion tiene como objetivo reducir los delitos y
mejorar los tiempos de respuesta del accionar policial.
Con su aplicacion, Safe City logra como resultado una
ciudad mas segura para toda su poblacion.
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COMUNITARIAS CLOUD
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SIRENA HABLADA
CON PERIFONEO

+150.000

Usuarios activos
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Empresas confian
en nosotros

® 5
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Municipios con
nuestra tecnologia

@sAFECITY.
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www.safecity.com.ar
api.whatsapp.com/send?phone=5491121560878
www.safecity.com.ar

Centralice la gestion de su personal de una forma eficiente

Suite de Software INWeb, donde todas las Soluciones
se integran en una Plataforma 100% Web

Moderna, Modular, Escalable.

APP MARCACION PORTAL CONTROL CONTROL CONTROL
REMOTA DEL EMPLEADO DE ASISTENCIA DEACCESOS DE VISITAS

Integracién con

XY viunWORKIA i sawseemen  HIEN - matan

Argentina

)
1V intelektron

@ +549(11)3600-9000 (L) +54(11) 22059000 () ventas@intelektron.com  (&3) www.intelektron.com



mailto: ventas@intelektron.com
www.intelektron.com
tel:+541122059000
https://api.whatsapp.com/send?phone=541136009000
www.intelektron.com/Soluciones/TiempoAsistencia/TA-Software/INWeb
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