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Big Dipper

TELEFONIAIP / SIP

Fanvil

TELEFONOS CON ENVIO Y/O RECEPCION DE VIDEO

Teléfono IP Ejecutivo Wifi
2.4G/5G y Bluetooth 4.2

- Pantalla 3.5

- 21 Botones DSS / 12 lineas SIP
- Wifi, Bluetooth, Dual Gigabit,
PoE integrado

V65

Teléfono IP Ejecutivo Visualiza
video Conferencia de 6 partes
Wifi 2.4G/5G y Bluetooth 4.2

- Pantalla 4.3"IPS

-45 Botones DSS / 20 lineas SIP
- Wifi, Bluetooth, Dual Gigabit,
PoE integrado

V67 X7/X7A/X7C
Teléfono IP Ejecutivo Android | Teléfono IP Ejecutivo Pantalla
9.0 Camara FHD Wifi 2.4G/5G | HD/ tactil, 20 lineas SIP / PoE

yBluetooth 4.2 - Doble puerto de red Gigabit,
PoE integrado

- Recepcion de video y monitoreo de
camaras, porteros y DVR

- Pantalla TouchScreen 7" IPS

- 116 Botones DSS / 20 lineas SIP
- Wifi, Bluetooth, Dual Gigabit,
PoE integrado

- Camara Full HD p/ videollamada (X7A)

(CM60]

Camara Full HD USB

- Compatible solo con X7A

- Plug and play

-1080 a 30fps

- Angulo ajustable y colocacion flexible

+ Alimentacién desde el puerto USB (5V 1A)

CONSERJE

/ RECEPCION / EJECUTIVO

Teléfono IP empresarial,
visualiza video, 106 teclas
DSS, 20 lineas SIP PoE
- Pantalla principal a color 4.3
laterales 2 x 3.5

- Integracién con camara/portero
IP, recepcion de videollamadas

X3/4/6U

Teléfono IP empresarial de 2/3
pantallas, hasta 30/60 teclas
DSS, 3/5 teclas de linea,
6/12/20 lineas SIP

- Pantalla principal a color 2.8"/4.3",
lateral 1x2.4"/ 2x2.4"

[ X303G

Teléfono IP empresarial
Pantalla color 2.4% 3 botones
DSS, 4 Lineas SIP
- Pantalla a color de 2,4 pulgadas y
320x240 pixeles

- Admite conferencia local de 6 partes
- Puertos duales de 10/100/1000

Teléfono IP
Pantalla HD 10.1” tactil

- 20 lineas SIP

« Hasta 112 teclas DSS
- Soporta camara USB externa (CM60)
- Doble puerto de red Gigabit,
PoE integrado

Mbps, PoE integrado

Telefono movil Wi-Fi
Pantalla color 2.4"

- Certificacion IP67

«Wi-Fi 2.4G/5G/Wi-Fi 6

- Bluetooth 5.0 incorporado

- Botén configurable para marcado rapido
- Bateria de 1900 mAh recargable

CORPO

RATIVO / EMPRE

SARIAL

Telefono IP empresarial
Pantalla a color 2.8" 4
Cuentas SIP, Gigabit
Ethernet con PoE integrado

s

Teléfono IP WIFI 2.4G
incorporado Pantalla LCD a
color 2.4" 4 Cuentas SIP,
Conferencia de 6 partes,
PoE o fuente externa 5V 1A,
Web server

X35G Lite

Teléfono IP - Pantalla en
blanco y negro 2.3"
2 Cuentas SIP, Conferencia
de 6 partes, PoE integrado,
Gigabit Ethernet

Teléfono IP con WiFi 2.4GHz
incorporado - 2 Cuentas SIP,
Conferencia de 3 partes

S

Teléfono IP - 2 Cuentas SIP,
Conferencia de 3 partes,
PoE integrado

COMPLEMENTOS

HOTELERIA

e

HT301-U

Headset USB Conectividad
con telefonos IP y PC

- Tecnologia de cancelacion de
ruido ambiental ENC

Big Dipper

/QM

HT302-U
Headset USB Conectividad
con telefonos IP y PC

- Tecnologia de cancelacion de
ruido ambiental ENC

y =

Parlante de techo SIP Audio
bidireccional con micréfono
incorporado

- Admite hasta 10 zonas de
multidifusién con priorizacion

Teléfono IP elegante y
compacto, con teclado
completo y marcado rdpido
negro, montaje en escritorio
y/o pared, 2 lineas SIP PoE

@& info@bigdipper.com.ar

H2U-BLANCO

Teléfono IP elegante y
compacto, con teclado
completo y marcado rapido
blanco, montaje en escritorio
y/o pared, 2 lineas SIP PoE

| www.bigdipper.com.ar
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NUEVO XVR CON ALMACENAMIENTO SOLIDO

de ecoldgico

@

Al no tener elementos mecdnicos se reduce drasticamente
la fabricacion de componentes, el consumo de energiay de
su huella de carbono.

== Confiable

Sin elementos mecanicos.
Sin desgaste. Inmune a
golpes y vibraciones.

eXVR-1B04-1-240 ()

XVR 4+1ch H.265 2M Al coding - SMD Plus 4ch

(72 Sense

Con disco de 240 SSD

= Consumo

Consume la mitad de energia
eléctrica que otros grabadores
con disco rigido. No emite calor.

eXVR(Q)

@ de econdmico
Con el almacenamiento SSD CYGNUS, se reduce el costo

del equipo, a la vez se extiende la durabilidad y baja el
consumo eléctrico.

=t= Flexible

Permite escalar la capacidad
de almacenamiento
mas facilmente.

eXVR-1B08-1-480 ()

XVR 8+2ch H.265 6M Al coding - SMD Plus 8ch

{72Sense

Con disco de 480 SSD

".f"
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Big Dipper INMOx

» Excelente cobertura wifi
« Compatible Imou Life App
« Funciona como punto de acceso a Internet

Facil de Montar

Vision Nocturna con Smart Color
+ Base magnética easy install

* Resistencia a la intemperie P65

* lluminador Led incorporado
» Sirena 110dB

Pan & Tilt cobertura de 360°
Seguimiento Inteligente

* Vision Nocturna

* Deteccion Humana

* Modo de Privacidad

» Luz de Advertencia y Sirena

Domo Fijo

Audio bidireccional

* Disuasion Activa

+ P67 apta intemperie

» Deteccion de figura humana

- - fo ! SQVIPA y
5 * Lente 3.6mm _ j o
gl - .« Apta intemperie IP67 i
’—#’ L + Deteccion de figura humana

Big Dipper @&, info@bigdipper.com.ar

+ Disuasion activa

+ Audio bidireccional

» Deteccién de humanos
« Vision nocturna a color

www.bigdipper.com.ar
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CYGNU 8:9 UnitreeRobotics

- NOVEDAD -

ROBOTS DE INSPECCION Y VIGILANCIA

Robots cuadrupedos de
alta velocidad para:

Inspeccion remota
Recorrido de perimetros
Transmisién con video y sonido
Recorrido de terrenos complejos
Deteccién y sequimiento de personas

Irrupcion sigilosa en cualquier escenario

Seglin modelo:

Camara térmica Radar 3D LIDAR

Sumergible Geoposicionamiento yL P Ver video de
presentacion:

Transporte de hasta 20 kg de carga

Go1 Edu

%, * Sensores 3D LIDAR
+ Deteccion de humanos

Go1 Pro

» Velocidad max.: 4.7m/s (17km/h)
» Capacidad de carga hasta 5kg

+ Seguimiento de personas - Seguimiento de personas
+ Capacidad de carga de 6 Kg

+ Velocidad méxima de 3.7 m/s

» Deteccién de obstaculos

= 5 camaras binoculares

* Peso neto: 12kg + Compatible con app para moviles
» SDK disponible

Linea Industrial

Disenados principalmente para las dreas industriales, de rescate y patrullaje

Ver video de Aliengo

B1en accion

= Soporta brazo, LiDar, GPS,
camaras térmicas, etc.

+ Adaptable a terrenos complejos

= Puertos HDMI, Ethernet,
USB 3.0, R5485

+ Capacidad de carga: 13kg

* Capacidad de carga: 20 a 80kg
« Soporta inmersion: IP68

= Autonomia: 2 a 5hs

* Peso neto: 50kg + Autonomia: 2 a 4hs
= SDK Disponible

» Escalado: 20cm

* Peso neto: 21kg
= SDK disponible

CYGNU Sg}:—a & info@cygnus.la | www.cygnus.la

electronics
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Big Dipper

LECTORES ESCLAVOS PARA CONTROL DE ACCESO

Lector RFID

El lector ProxPoint® Plus de HID combina multiples opciones de configuracién
con un diseno atractivo y discreto y un precio econémico.

ProxPoint 6005

* Tamano compacto * Multiples modos de funcionamiento
+ Certificacion IP55  + Apto para montaje directo sobre metal
+ Lectura de tarjetas ProxCard® Il /ISOProx® Il /DuoProx® Il/ etc

Lectores iClass

Los lectores HID multiCLASS SE® son parte de la plataforma iCLASS SE® de HID para un
control de acceso altamente seguro, adaptable e interoperable

multiClass RP10

Lector de tarjetas sin contacto

iClass R10
Lector de tarjetas sin contacto

* Lectura de tarjetas 13Mhz

» Lectura de multiples tipos de tarjetas:
ICLASS Seos®, iCLASS SE, entre otros

» Compatible con HID Mobile Access

* Lectura de tarjetas RFID y 13Mhz

* Lectura de multiples tipos de tarjetas HID Prox®,
Indala® Prox, iCLASS Seos®, iCLASS SE, iCLASS®, etc

- Compatible con HID Mobile Access

Lectores Signo

Con su disefio elegante y moderno, Los lectores HID® Signo™ brindan un rendimiento
flexible y confiable con soporte para una gama inigualable de tecnologias de credenciales

Lector de huellas con multitecnologia Lector de huellas con multitecnologia

* Multiples métodos de comunicacién » Certificacion IP65 e IKO9

* Permite la lectura de multiples tipos de tarjetas * Permite la lectura de muiltiples tipos de tarjetas
(HID Prox, 13Mhz, SEQS entre otros) (ICLASS SE, 13Mhz, SEQS, entre otros)

+ Compatible con HID Mobile Access - Compatible con HID Mobile Access
+ Configuracion a través del HID Reader Manager - Configuracion a través del HID Reader Manager

+ Métodos de comunicacion: TCP/IP, OSDP, Wiegand

Mobile Access

HID ofrece una nueva manera de manejar el control de acceso
- Administracién de tarjetas sencilla
+ Licenciamiento por cantidad de usuarios
+ Dos métodos de funcionamiento
+ Compatible con Android e 10S
+ Compatible con lectores iClass SE y Signo
* Administracién desde la plataforma HID Origo

* Multiples tipos de tarjetas configurables

E i g D) i pper & info@bigdipper.com.ar | www.bigdipper.com.ar
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Big Dipper Control iD

CONTROLES DE ACCESO AUTONOMOS

IDFACEPRO-FP-A IDNANO-BP-A IDUHF |

Control de acceso, tiempo y asistencia Control de acceso con huellay RFID Antena UHF con controladora incluida
con reconocimiento facial y RFID

* Software web integrado

+ Comunicacién TCP/IP, ’ E;Zttaa”f?n?e?r'g?”ra i
RS485 y USB Host

* Hasta 200.000 usuarios

* Software web integrado

* Hasta 10.000 huellas Control D

+ Pantalla tactil

+ Intercomunicador SIP

+ Software web integrado
+ Certificacion IP65

+ Capacidad para hasta
10.000 rostros

* Comunicacion TCP/IP,
RS485 y USB Host

+ Conexion TCP / IP,
Wiegand, R5485 y R5232

= Certificacién IP65

« Capacidad para
200.000 usuarios

IDFLEX-AC-BP-A IDF-BP-ASK IDTOUCH-ASK

Control de acceso, tiempo y asistencia Control de acceso con reconocimiento Control de acceso auténomo con RFID
con lector de huellas y RFID de huella, RFID y alarma incluida

* Software web integrado

+ Reglas de acceso
configurables y
customizadas

* Software web integrado * Teclado capacitivo
= Central de alarma

. gontrol de apertura
integrada

e puertas

« Identificacién por
contrasena y tarjeta RFID

« Identificacion por huellas
digitales, proximidad
y contrasena

» Posibilidad de manejar
asta 2 puertas

CONTROLADORA DE PUERTAS

IDBOX

Controladora de 4 puertas

« Pantalla tactil
+ Capacidad para 200.000 usuarios
- Software web integrado
» Reglas de acceso configurables
= Comunicacion TCP/IP, RS485, y customizables
RS232, Wiegand y -USB Host

ENROLADORY LECTOR RFID

IDBIO [ IDP-S-ASK |

Enrolador de huellas USB para escritorio Lector esclavo RFID

= Alta resolucién (500 DPI)
« Senalizacion audiovisual

« Salida programable Wiegand
* Lectura de tarjetas RFID 125kHz

* F4cil instalacion e integracién con
cualquier control de acceso

« Compatible con equipos Control iD
a través de conexion Wiegand

» Facil utilizacién

- Permite al software utilizar la biometria
sin la necesidad de implantacion de un
banco de datos biométrico

+ Disefio moderno e innovador

» Interface USB 2.0

B i g Di pper @ info@bigdipper.com.ar | www.bigdipper.com.ar
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de Uni Ubi
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nT Nota de Tapa

Dexa Seguridad Electrénica:

Las marcas a tu servicio

En el competitivo mundo de la seguridad ) E| servicio como

electronica en Argentina, una empresa se ha
destacado por su compromiso con la exce-
lencia y su enfoque centrado en el cliente:
Dexa Seguridad Electronica S.R.L.

Con mas de 12 afos de experiencia y un profundo
conocimiento del mercado que abarca mas de dos
décadas, DEXA ha forjado su reputacién como impor-
tador y distribuidor mayorista, ofreciendo un catalogo
completo de las mejores marcas y soluciones en segu-
ridad electrénica.

El valor de las marcas que
nos acompanan

En el arduo camino de construir su propia marca, DEXA
ha sabido reconocer el valor de asociarse con las
marcas mas importantes y confiables del rubro. Cada
eleccién de marca no es tomada a la ligera; la direccién
de DEXA se enfrenta a una serie de desafios y pregun-
tas para asegurarse de que las marcas seleccionadas
sean una verdadera contribucion al éxito y respaldo de
sus clientes. La confianza que DEXA deposita en estas
marcas se traduce en el respaldo que sus clientes
sienten al recibir una recomendacion de producto.

pilar fundamental

En el competitivo mundo de importadores y distribuido-
res, DEXA ha destacado por su enfoque en brindar un
servicio excepcional. En el nucleo de su filosofia se
encuentra el trato humano y la disposicion para brindar
soluciones que hagan la vida mas facil a sus clientes.
Conscientes de que cada cliente tiene necesidades
Unicas, el equipo de DEXA escucha atentamente y se
pone en los zapatos de sus clientes para ofrecer asesora-
miento comercial y técnico personalizado que marque la
diferencia en cada proyecto.

Conocimiento y capacitacion,
la clave del asesoramiento

Representar a marcas lideres requiere un conocimiento
profundo y actualizado de cada una de ellas. En DEXA,
el equipo técnico y comercial invierte tiempo valioso
en capacitaciéon para comprender a fondo las fortalezas
y debilidades de cada marca. Este conocimiento les
permite transmitir a sus clientes las ventajas y benefi-
cios de cada solucién, allanando el camino hacia la
toma de decisiones informadas. En DEXA saben que el
precio no lo es todo, y reconocen la importancia de una
atencion personalizada que se traduzca en una expe-
riencia satisfactoria para el cliente.

/NALEAN <@GARNET (@hua  HIKVISION P AR AD O X
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Logistica eficiente,

En un mercado donde el tiempo es primordial, DEXA
comprende la importancia de la entrega rapida y
segura de los productos. Su equipo de logistica trabaja
arduamente para asegurar que los productos lleguen
a sus clientes en tiempo y forma, garantizando la
satisfaccion del cliente. DEXA se asegura de que la
solucién ofrecida cumpla con las expectativas y
necesidades de sus clientes.

Abarcando

Con un enfoque abarcativo, DEXA atiende a diversos
segmentos de clientes, adaptandose a sus particulari-
dades y requisitos especificos. Desde distribuidores en
busqueda de precios competitivos, centrales de moni-
toreo que demandan tecnologia avanzada, corporati-
vos que buscan soluciones integrales, hasta integra-
dores e instaladores que necesitan soporte técnico y
capacitacion, DEXA esta preparada para ser el aliado
estratégico que respalde el éxito de sus clientes.

En resumen, DEXA Seguridad Electrénica ha sabido
construir su prestigio en base a la gestion profesional
de las marcas mas importantes del rubro, brindando
un servicio de excelencia y asesoramiento integral que
respalda a sus clientes en cada paso del camino. Con
un enfoque centrado en el cliente y una logistica
eficiente, DEXA sigue comprometida en hacerle la vida
mas facil a sus clientes, ofreciendo soluciones a medida
y representando la excelencia en seguridad electrénica
en Argentina.
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STABX 30 ANOS DE EXPERIENCIA,

OFRECIENDO LA MAS ALTA CALIDAD

E”EBG Y Y LA MEJOR FINANCIACION

LA BATERIA
INDISCUTIDA

KEYPOWER 12V7AH MAsEAI
LA MAS VENDIDA DEL PAIS 4

- 3

TTERY
® SEALED RECHARGEABLE BA
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) xerPoWe meen
ad battery ™'
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Excelente Tecnologia
calidad AGM

R

Se puede montar en Libre de
cualquier orientacion  mantenimiento. EXCELENTES OPCIONES
DE FINANCIACION

Eﬁj KECYPOWGRO GARANTIA POSVENTA

Larga vida dtil, ER RIS
aplicaciones
flotantes o ciclicas.

iLA POTENCIA QUE BUSCAS
EN UNA BATERIA!

EXCELENTE CALIDAD FACIL INSTALACION

TECNOLOGIA AGM LIBRE DE

MANTENIMIENTO

RENDIMIENTO
CONFIABLE

HOMOLOGADAS POR

EMPRESAS DE SEGURIDAD

ALTA EFICIENCIA EN LA E - - T Y ORGANISMOS OFICIALES
ENTREGA DE ENERGIA 3

@ 011 2150 8700 4 ventas@starx.com.ar Sede central: Pepiri 758,

@+ 54 911 2617 3712 @ AV SEA T GBI BT Parque Patricios, CABA
@ Sede zona sur: Alsiva 587, Burzaco.
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Hellgrun

Connect
SOFTWARE DE
PROGRAMACION REMOTA

Software web
responsive

Programa desde
cualqueir lugar

= ) Intuitivo y facil de usar

\ Reduce los tiempos de
instalacién y capacitacién

j Hellgriin
APP FULL EN TIEMPO REAL

Agrupacién de Eventos de Emergencia

Laborator
Inicio del disparo: Vie \ 2/08 111947

Contacto online

1172238745 - Fernando Rodriguez

Contacto online

via chat entre usuarios
para un monitoreo
mas eficiente

Men:
1172238785 - Fernando Rodriguoz
Fue el permo

Mansaje 11:33:06
1188631425 - Maximiliano Rodriguez

SOLUCION INTEGRAL PARA TU

Heligriin & o e

Heligrun

“= Gestién eficiente y segura de usuarios,
’' con diferentes niveles de acceso

Full log

Integrada con el software
de monitoreo remoto

e

# Disminuye los costos
' operativos de monitoreo

y '- Distintos niveles de acceso
’ segun el usuario

. Maneja 8 alarmas
) con una sola App

Disponible en

B Google Play " App Store



MAXIMA CONE CTIVIDAD

NUEVO PANEL DE ALARMA KUMMERT

Para monitoreo o automonitoreo —
Orientado a la prestacién de servicio —
Creado por una empresa de monitoreo —

Innovadora concepcion de disefioy — - —_—
filosofia de uso confortable § d- -

Desarrollo nacional consolidado — i
Bajo costo operativo —

Testeado % Ingenieros {%‘% Técnicos Usuarios y

constantemente por: ¥ clientes

¢:TODAVIA NO CONOCES NUESTRA WEB?

HEI Ig r'i_i I} Visitanosen

www.hellgrun.com.ar


www.hellgrun.com.ar

7~ Aplicaciones

Las aplicaciones moviles,

herramientas claves en la seguridad

Hellgriin Check

La aplicacion disefiada por la compania otorga al usuario una nueva experiencia en el control de su

panel de alarmas. A través de herramientas exclusivas, ofrece funciones de personalizacién y control

en diversas situaciones.

E n la actualidad, las apps que
usamos en el celular o en nues-

tras computadoras son fundamenta-
les para absolutamente todo lo que
hacemos. Esto, por supuesto, se ha
extendido a la industria de la segu-
ridad, tal es asi que, las Apps ya son
unrequisitofundamentalparaelmo-
nitoreo y auto monitoreo.

La comodidad, la fiabilidad y la per-
sonalizacionsonlasprincipalescarac-
teristicas requeridas de los clientes.
Ademads, valoran la disponibilidad
de reportes y las configuraciones en
tiemporeal,asicomo funcionescom-
plementarias, como la domética. En
Hellgriin entienden esta necesidad
y por eso lleva el teclado del panel
a la pantalla del mévil del usuario a
través de Hellgriin Check, la app full
en tiempo real.

Hellgriin Check es una herramien-
tainnovadora que ofrece unaamplia
gama de funciones para el automo-
nitoreo y el monitoreo. A diferencia
de las aplicaciones de alarmas tradi-
cionales, esta aplicacidnincluye fun-
cionesmuchomasavanzadas,loque
permite a los usuarios gestionar sus
panelesypersonalizarlosdeacuerdo
a sus necesidades.

Hellgriin Check ofrece un sistema
de administracion de usuarios alta-
mente personalizable y roles defini-
bles, brindando un control preciso
sobrenivelesdeacceso.Estosignifica
que pueden controlar los usuarios y
asignar diferentes permisosy roles a
cada uno, asi como personalizar los
nombres de las zonas y crear reglas
de aviso de falta de activacion y/o
desactivacion. Ademas, los usuarios
pueden ver en tiempo real el estado
de su panel y las zonas, incluso si el
panel esta desarmado.
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HERRAMIENTAS CLAVES EN LA SEGURIDAD
(V/ Hellgriin

Check

Conocé nuestra app full en tiempo real

Por otro lado, la aplicacién cuenta
con un sélido método de gestion de
eventos que involucra a los usuarios
a través de notificaciones, segui-
miento de usuarios informados y la
funcién de mensajes en tiempo real.
Lasestacionesdemonitoreopueden
aprovechartoda lainformacién rele-
vantequeseenviamedianteel proto-
colo SIA-DC09, de modo tal de regis-
trar adecuadamente e integrar con
otros sistemas y procesos internos.

En Hellgriin se enfocan en mante-
ner un alto estdndar de seguridad
y profesionalismo, y es por eso que
se decidié que el usuario final no
tenga la posibilidad de acceso a la
parte de programacién, ya que la
empresa considera que, para tener
un producto 100% profesional, esas
funcionesdeben estarlimitadasalos
instaladores, para lo cual desarrollé
laplataformawebHellgriinConnect.

4
Hellgriin

En resumen, estas funciones inno-
vadoras han tenido un impacto sig-
nificativo en las empresas que han
incorporadolos equipos Hellgriin, ya
que les han permitido reducir costos
y mejorar la calidad de atencién al
cliente. Porlo tanto, con el desarrollo
delaaplicacionHellgriin Checkseles
entrega una herramientaimprescin-
dible para ofrecer a los clientes una
experiencia de usuario Unica. |l




. El mas caro?

Definitivamente no

Solo mas

Hablemos por WhatsApp

Av. Rivadavia 12396, Tel: (+54 1) 4647-2100 Seguinos
Ciudadela, Provincia de E-mail: dxcontrol@dxcontrol.com.ar f » @ o in

Buenos Aires, Argentina. www.dxcontrol.com
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www.dxcontrol.com
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www.facebook.com/DxControl/
www.youtube.com/channel/UCbwHr1KNjTgo7Df0eq6CjQQ
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) ( ZXCONTROL ESCANEAME

PARA + INFO
DX

MUCHO MAS QUE UN
COMUNICADOR
DE ALARMAS

Disminuye significativamente los costos operativos
para tu empresa de monitoreo.

Posee minimos costos de inversién.

Programacion remota y total del panel de
alarma, pudiendo asistir al abonado sin tener

6 VIAS DE COMUNICACION que ir a su vivienda.
2G|3G |4G| SMS|EMAIL| WIFI Es compatible con APP FULL Control y
DX Virtual Expert.

COMPATIBLE CON

DX CAM &= *

Verificacion Visual de Alarmas.
Se incorpora a tu sistema de alarma sin reemplazarlo.

% PRODUCTO ADICIONAL



www.dxcontrol.com/pdf/Brochure/Brochure_DxCam.pdf
www.dxcontrol.com/pdf/Brochure/Brochure_DxSam2.pdf
www.dxcontrol.com

Reinventamos la Radio
con mas PRESTACIONES

DX FULL ID WIFI permite monitorear de manera facil, segura y transparente,
cualquier panel de alarmas con comunicador telefénico en formato Contact ID
o a través del bus de datos en los paneles compatibles. Su transmisién es dual
via Radio y Wifi. Posee programacidn y actualizacién remota de Firmware.

Es compatible con APP FULL Control y DX Virtual Expert.

(® rAPIDO (%) SEGURO VISITAS COSTOS
TECNICAS OPERATIVOS

Tel: (+54 11) 4647-2100 - E-mail: dxcontrol@dxcontrol.com.ar Z 7(
A.

www.dxcontrol.com
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Citymesh en Brasil

Presentacion en Exposec San Pablo

Citymeshesel primercomunicadoruniversal contec-
nologia mesh para paneles de alarma de Latam. En el
2020selanzéalmercadounanuevaversibnqueintegra
funcion panel de alarma. Se trata del Unico panel de
alarma mesh del mundo.

Citymesh, unidad de negocio especializada en Segu-
ridad Electrénica de Deitres Group, continua su fuerte
expansion global lanzando oficialmente el producto
en Brasil. Junto con Distribuidora MPE, representante
oficial de la marca en Brasil, se realizé la presentacion
del producto en Exposec Sao Paulo que tuvo lugar del
13 al 15 de junio.

Enunstandde50m2,serecibioamasde 1.000visitan-
tes(masde 150empresasdemonitoreodealarmas)que
pudieron conocer la solucion completa que, ademas,
integra automatizacion y confort del hogar y permite
utilizar la IA de cdmaras para detectar movimiento y
usar como zona en el panel de alarma.

La compatibilidad con cdmaras para integrar al siste-
ma, no solo para visualizar y accionarlas, sino también
para su uso como zona de panel de alarma permitien-
do que al detectar movimiento dispare el panel fue la
novedad que mas llama la atencidn de los visitantes.

Expertos en seguridad electrénica como Jamil Han-
jouraensustreamingdeandlisisdeExposec,calificaron
a Citymesh como la revelacién de la feria. Es un pro-
ducto que hallamado mucho la atencién y que si bien
el lanzamiento oficial fue en Exposec ya esta presente
desde hace més de un afo en Brasil con mas de 100
empresas de monitoreo ya operando.

“Con mucho orgullo podemos decir que fuimos la
UnicamarcaargentinaexponiendoenExposec.Esmuy
importante para nosotros poder representar al paisen
unaexposiciondetalenvergaduraeimportancia.Brasil
es un mercado muy dinamico y que presenta muchas
oportunidades que tenemos que saber aprovechar y
paraesotenemosqueestaralaaltura:elproductodebe
cumplir altos estandares de calidad y requerimientos
del mercado y nuestro equipo de trabajo debe man-
tener la excelencia, dijo Pablo Sebastian Varela, Global
Sales Manager de la firma.

Con este lanzamiento, Citymesh ya se encuentra dis-
ponible en Argentina, Brasil, Colombia, México, Chile,
Uruguay, Paraguay, Peru, Panam4, Costa Rica y El Sal-
vador y con proyectos de expansion global en 2023 a
Espana, Italia y el continente africano. |
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M3K Argentina

Abre sus ventas al instalador

M3K Argentina, con récord de ventas en la plataforma
de Mercadolibre Argentina, inicia un nuevo rumbo a
través de la importacion y distribucién de productos
de seguridad electrénica para el instalador.

En los Ultimos meses se desarrollé un plan de benefi-
cios pensando en el cliente profesional, incorporando
al equipo un ingeniero de preventa para dar un apoyo
especializado al instalador. Por otro lado, a cada com-
prador sele designé unasesor o asesora que acompane
todo su proceso de venta para ayudarlo ante cualquier
situacion. Por tltimo, se designd un técnico especializa-
do paralos posibles inconvenientes en posventa, quien
brinda soluciones de manera rapida y eficaz.

Finalmente, se estipulé una lista de precios especial
para los clientes del gremio, con un precio sugerido de
venta al publico para asegurar la competitividad.

“Sin dudas esta accion tendra repercusion positiva en
el gremio de la seguridad electrénica ya que se abre a
nuevas posibilidades con el acompafamiento de una
empresa con gran trayectoria y experiencia. Estamos
presenciando un crecimiento exponencial en la de-
mandadeinstalaciones de camaras de seguridady pro-
ductos vinculantes que pueden ser integrados, con lo
cual este escenario llevé a un crecimiento marcado del
mercado gremio y méas empresas de integracion e ins-
taladoresesténnecesitandoproveedoresmayoristasde
productos”, explicé German Castillo, Gerente Comercial
de M3K Argentina.

La empresa tiene entre sus representadas a marcas
como Hikvision, Dahua y Netcamara, entre otras. |

Intelektron

Anuncia su alianza estratégica con Workia

Intelektron,enfocadaenfabricarproductosde Control
de Accesos, Asistencia y Visitas, que pueden integrarse
con los de otros proveedores para ofrecer soluciones
completasy personalizadas, comunica su colaboracién
con Workia, empresa lider en Soluciones de Gestion de
RecursosHumanos. Estaalianza permitira combinar sus
capacidadesyexperienciasparabrindarserviciosdealta
calidad y soluciones sélidas a nuestros clientes.

Ambas empresas tienen como compromiso la inno-
vacion, la calidad y la satisfaccion del cliente como ejes
fundamentales de su actividad.

Workia cuenta con una plataforma de RRHH que in-
cluye un Médulo de Tiempo y Asistencia avanzado,
que se puede conectar también al calculo de némina.
Este mdédulo se complementa perfectamente con las
soluciones innovadoras de Intelektron, que permiten
un control eficazde los accesos, laasistenciay las visitas.

Esta alianza estratégica integra las fortalezas y cono-
cimientos de ambas empresas para ofrecer soluciones
eficientes y globales en la gestién del Capital Humano,
con especial atencién en la gestién y control del au-
sentismo. |l



CITYI'IESH

Security Innovation

Comunicador universal mesh para paneles de alarma

Opcion de sistema totalmente inalambrico
para lograr nuevas instalaciones en minutos

Contamos con las placas Wired () Automatizacién y domética

Zone. p L A B () Soporta teclado cableado DSC
tradicionales ya cableados para
adelantarnos a la digitalizacion
de las lineas telefénicas ® Instalacién sencilla e intuitiva

() Control total desde app mévil

FUNCION
PANEL DE ALARMA

Nuevas instalaciones
en minutos

Powered by ‘ AR: +54 (223)495 2500 ’

- CO: (+57) 1794 1939 _mail: hi@deitres.
DEITR_S US: +1(86) 697 80747 e-mail: hi@deitres.com

web: citymesh.deitres.com
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Compatible con inalambricos PowerG Desarmado sin contacto, transmision de madsica
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E Empresas

Infoandina, referente de la

distribucién en la regién cuyana

Entrevista a Martin Ucha

Mds de veinte anos de trayectoria y el aval de reconocidas marcas son dos virtudes de Infoandina,

que se posiciona como una de las grandes distribuidoras del interior argentino. Su Director, habla de

la actualidad y la proyeccion de la empresa en el sector.

P
INFO -~ | |NFOANDINA

ANDINA

@ +54261450-2520

© info@infoandina.com
www.infoandina.com
@ +54 9261 242-9922
© @infoandinamza

@ /company/infoandina
o /InfoAnd

L uego de mas de dos décadas
de experiencia, Infoandina se
posiciona como la empresa mendo-
cina referente en importacién y dis-
tribucién mayorista de tecnologia,
informatica, comunicaciones, redes
y accesorios en laregién oeste de Ar-
gentina.

“Desde nuestros inicios, en el aho

26 >

2002, nos enfocamos en la comer-
cializacién de hardware para infor-
matica. Sin embargo, nuestra vision
empresarial nos llevé a adaptarnos
alas demandas cambiantes del mer-
cado, incorporando constantemen-
te nuevos productos y soluciones
que satisfacen las necesidades de
nuestros clientes”, explica el Director
de la empresa, Martin Ucha, acerca
de la adaptacion de Infoandina a las
necesidades de los clientes.
“Nuestra reputacion como socio
de confianza ha sido reconocida por
destacadas marcas del sector, entre
ellas, HP, Bangho, Hikvision Dahu,
Intel, AMD, Cougar, GLC y Gigabyte,
entre otras, que depositaron en
nuestra empresa su conflanza como
partners estratégicos”, amplié Ucha.
Durante su trayectoria, Infoandina
amplié oferta para brindar solucio-
nes integrales en informatica, infra-
estructura y video vigilancia.

Especificamente, en el campo de
la seguridad electrénica, se desta-
c6 durante mas de 12 aflos como
pioneros en el canal IT, comerciali-
zando productos exclusivos de este
rubro. “En 2019, nos convertimos en
importadores directos, consolidan-
do nuestra posicion comoreferentes
en el sector”, dijo el directivo.

INFOANDINA es la Unica empresa
en la provincia de Mendoza que for-
ma parte activa de la Cdmara Argen-
tina de Distribuidores Mayoristas de
Informatica (CADMI), afiliacion que
le permite estar en la vanguardia
de las tendencias y regulaciones del
mercado, asi como establecer rela-
ciones solidas con otros actores cla-
ve del sector. Ademas, es miembro
delacomisidondirectivadelaCémara
Argentina de Seguridad Electronica
(CASEL), con lo cual contribuye acti-
vamente en el desarrollo y fortaleci-
miento del sector.
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IMPORTADOR MAYORISTAIT

cSabés por qué INFOANDINA
es la solucion para tu negocio?

) ML Tenemos mas de 20 afios,
ofreciendo soluciones para
integradores de informatica,
infraestructura y video
seguridad.

2L Somos el distribuidor mas
importante de tecnologia
del Oeste del pais.

x Seriedad y compromiso nos
caracterizan: tus productos
llegan a tus manos en tiempo
y forma.

ADEMAS

contamos con:

Stock Entrega Financiacion Envio a todo
permanente inmediata el pais

. [
mikvision  Hikeek  (cLo) 2

Powered by HIKVISION

@ Uruguay 235 - Gllén. - Mza 7 www.infoandina.com (8 Infoandina.com Infoandinamza
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- ;Cudl es la actualidad del merca-
do de la distribucién de sistemas de
seguridad en la provincia?

- En Mendoza y a nivel nacional, el
rubro de sistemas de seguridad ha
experimentado un crecimiento sos-
tenido durante varios afnos, siendo
posiblemente el de mayor expan-
siondentrodelaindustriatecnolégi-
ca. Esta tendencia se debe principal-
mente a la constante demanda de
instalaciones iniciales, actualizacio-
nes y renovaciones con nuevas tec-
nologias, asi como a la integracion
entre distintos sistemas de seguri-
dad. Como resultado, cada vez mas
empresas, retailers, resellers y técni-
cos instaladores estan incorporan-
do y profundizando su enfoque en
este sector en constante evolucion.
Nuestros clientes van entendiendo
esta necesidad y nos piden que los
acompanemos en este desafio.

- ;La capacidad de distribucion al-
canza para abastecer la demanda
del mercado local?

- Gracias a nuestra condicién de
importadores directos de reconoci-
das marcas estamos perfectamente
capacitados para satisfacer todas las
necesidades de nuestros clientes en
cuanto a tecnologia se refiere.

Ademas, contamos con un eficien-
te sistema de distribucidon que nos
permite adaptarnos al volumen y
requisitos especificos de cada pedi-
do, ofreciendo envios tanto por co-
rreo como por logistica en todo el
territorionacional.Estamos compro-
metidos en brindar un servicio agil y
completo para garantizar la plena
satisfaccion de nuestros clientes.

- ;Cudl es el segmento del mercado
en el que mas crecieron?

- Destacamos nuestro crecimiento
en dos segmentos tecnoldgicos cla-
ve: la fibra 6ptica y la video vigilan-
cia. En estos ambitos, hemos experi-
mentado un notable avance en los
ultimos tiempos, ampliando nuestra
oferta y brindando soluciones de
vanguardia a nuestros clientes.

- {Qué importancia tiene la selec-
cién de marcas a la hora de elegir un
sistema?

- Al tomar decisiones de compra, la
relacién precio/calidad es prioritaria,
perotambién se valoralareputacion
de la marca y su prestigio, asi como
la disponibilidad de aplicaciones
moviles para el monitoreo remoto
e integracion con otros sistemas de
seguridad.
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Un aspecto clave es que las marcas
lideres se encuentran ampliamen-
te disponibles en diversos canales
comerciales, tanto en tiendas en li-
nea como fisicas, brindando accesi-
bilidad a los usuarios.

Ademas, escuchan las necesidades
de los consumidores, facilitando el
acceso a sus rapidas capacitaciones
ytratan de hacer cada vezmasfacil el
usoy laintegracion del sistema.

- i{Qué mercado creen que hay para
nuevos productos en materia de
seguridad?

Los mercados verticales de seguri-
dad, como el video portero, el con-
trol de acceso y las alarmas, es- tan
recibiendo mayor atencion y desa-
rrollo por parte de las marcas lideres
en seguridad, tanto a nivel regio-
nal como global. Esto impulsa su
crecimiento y expansion en varios
ambitos. Hoy en dia, es comun que
pequenos comercios, PYMES y re-
sidencias incorporen estos sistemas
de seguridad, ademas de cadmaras,
integrandolos mediante aplicacio-
nes amigables en sus dispositivos
moviles.

- ;Cudlessonlas principalesdeman-
das de los clientes en las provin-
cias del interior del pais? ;Sélo hay
demanda en las grandes ciudades o
la necesidad es mas amplia?

- Realizar un andlisis detallado por
zona resulta desafiante debido a la
amplia diversidad de demandas.

Sin embargo, podemos observar
patrones de consumo en distintas
provincias. En San Juan y San Luis,

se adquieren insumos relacionados
con notebooks, PC, componentes y
algo de conectividad e infraestruc-
tura. Por otro lado, en Neuquén, se
destaca una alta demanda de cables
deredy productos de la reconocida
marca Cougar, algo que se repite en
Santa Fe.

- ;Como capacitan a sus clientes?
{Trabajan con cliente final o solo con
el instalador profesional?

- Durante abril de 2023, llevamos
a cabo una exitosa certificacién en
fibra 6ptica, en la cual mas de 25
personas participaron activamen-
te. Esta capacitacion fue realizada
por Ficom en las instalaciones de la
Fundacion Universitas (UCE) y conta-
mos con la valiosa colaboracién de
nuestros colegas de laempresa GLC,
quienes proporcionaron el material
utilizado para la certificacion. Con-
tinuando con nuestro compromiso
de formacion y actualizacién, el 6 de
julio realizamos una segunda certifi-
cacion enfibra éptica, enfocada esta
vez en el ambito de la video vigilan-
cia, con mas de 20 participantes,
también de la empresa Ficom con la
colaboracion de GLC, en las instala-
ciones del Polo Tic Parque Tecnol6-
gico de Mendoza.

ENFOCADOS EN EL INSTALADOR

“Trabajamos estrechamente con in-
tegradores, quienes desempefan un
papel fundamental al llegar directa-
mente al cliente final y satisfacer sus
necesidades tecnolégicas de ma-
nera integral. Nuestra colaboracion
con ellos asegura una solucién com-
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pletay de calidad para cada proyec-
to”, explicd a RNDS Martin Ucha.

- {Van aincorporar nuevos produc-
tos a su linea de distribucion?

- En nuestro constante afan por
estar a la vanguardia, incorporamos
continuamente nuevas propuestas
tanto de marcas lideres como de
marcas emergentes, con el objetivo
de abordar los desafios planteados
por nuestros clientes y satisfacer sus
necesidades. En la actualidad, esta-
mos explorando las posibilidades de
integrar la tecnologia de inteligen-
cia artificial con los productos que
la impulsan, en busca de soluciones
innovadoras.

- ¢{Cudl es la posicion de la empresa
en el mercado local? ;distribuyen a
otras provincias?

- Infoandina se destaca como el
principal distribuidor de tecnologia
en el oeste del pais, consolidando
su liderazgo en el mercado. Nuestra
cobertura abarca la regién de Cuyo,
asi como las zonas central, norte y
sur de todo el territorio nacional, ase-
gurando una distribucién eficiente y
completa en todo el pais

- iComoinstrumentan lalogisticade
entrega de productos y la ejecucion
de la garantia?

S Negocios de &

eguridad

- Ofrecemos dos modalidades de
venta: la tradicional, en la que inte-
ractuamos con el cliente de forma
directa, y la venta a través de nues-
tro ecommerce, donde los pedidos
se realizan en nuestra pagina web.
Segun el tamaino de cada compra,
gestionamos el envio de la mercade-
ria mediante servicios de correo para
pedidos pequeinos, o mediante logis-
tica para grandes volimenes.

Encuantoalasgarantias,todosnues-
tros productos las incluyen. Algunas
marcas reconocidas, como HP, Ban-
gho o Asus, cuentan con garantia de
fabrica, pero ofrecemos un servicio
exclusivo para gestionar las garantias
con estos proveedores, asegurando
que nuestros clientes obtengan rapi-
damente un producto de reemplazo
o lo reciban en un envio sin cargo.
Nos encargamos de negociar direc-
tamente con las marcas oficiales para
brindar este servicio adicional.

- {Ofrecen soporte de maneralocal?

- Asi es, en caso de que el cliente
identifique alguna falla en el produc-
to, nos contacta luego de realizar una
evaluacion, el departamento de RMA
(Return Merchandise Authorization)
procede al reemplazo del mismo, ga-
rantizando la satisfaccion del cliente
y la resolucion de cualquier inconve-
niente técnico.

Difusora de conocimiento

Motor de crecimiento

Confiable

Martin Ucha, Director de Infoandina

- {Qué expectativas de crecimiento
tienen para este ano?

- En el contexto actual a nivel mun-
dial, la tecnologia desempefa un
papel crucial en la vida de los ciuda-
danos, abarcando areas como hard-
ware, conectividad, entre otras. En
estalinea, nosenfocamosen uncreci-
miento gradual, estableciendo alian-
zas comerciales con marcas lideres,
integrando la inteligencia artificial
en nuestros procesos y destacando
productos innovadores. Aspiramos a
formar parte de la nueva revolucion
industrial, donde la tecnologia sera
protagonista indiscutible. |l

Publicacién lider sobre Empresas, Productos
y Servicios de Seguridad Electrénica

@negociosdeseguridad
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Software cloud para gestion

de flotas

Plataformas para AVL de Dynamo loT

Pensada como una empresa desarrolladora de soluciones de rastreo satelital en la nube, Dynamo loT
ofrece, a través de tres sistemas, un gran abanico de opciones al mercado. Para mayor versatilidad
suma, también, inteligencia artificial a sus productos.

A
AGROPECUARIA
DEL PARANA
SA- Posadas

1 ot 6 horas

DYNAMO 10T

@ +54116829-9009
© info@dynamoiot.com
www.dynamoiot.com
@ /dynamoiot

@ @Dynamo loT

@ /dynamoiot

D ynamo es una empresa de de-
sarrollo de software especiali-
zada en AVL cuyo sistema comercial
se enmarca en el software como ser-
vicio (SaaS, Software as a Service).

“Somos especialistas en el mundo
del rastreo satelital, segmento del
mercado en el cual contamos con
mas de 20 afos de experiencia”, ex-
plicé Martin Alsinet, Socio y CTO de
DynamoloT.“El desarrollo de nuestra
plataforma fue el fruto de los aflos de
experiencia al frente de unaempresa
derastreosatelital”, amplié y dijoque
el foco en loT se debe a la tecnologia
“ya no esta solo en el equipo, sino
que hay un universo de dispositivos
que gracias a su conexion a la nube
pueden conformar un ecosistema, y
guegraciasaun software pueden ser
controlados y ofrecer una solucién
integral”.

En cuanto al por qué de pensar en
un sistema de rastreo vehicular de-
sarrollado integramente en la nube,
Alsinet destacé que el sistema, “fue
desarrollado pensando en la nube y
en la escalabilidad desde el comien-
zo, lo que permite manejar una gran
cantidad de vehiculos sin demoras”.

32>

ntiago dal
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-Comoreferente eneldesarrollode
soluciones para monitoreo satelital,
icudl considera que fue la evolucion
mas importante en el sector?

- Sin dudas la incorporacién de lec-
tores CANBUS en los GPS comenzé
a transformar este segmento de la
industria. Estos sensores permiten,
porejemplo, leerlacomputadoradel
motor y tener datos exactos de con-
sumo de combustible, RPM, uso del
cinturén de seguridad y muchisimos
datos adicionales, con lo cual pode-
mos ofrecer al cliente una amplisima
gama de opciones a la hora de hacer
seguimiento y conocer todas las al-
ternativas a lo largo de su ruta.

- ;Existendentrodelsegmentosolu-
ciones estandar o se trata siempre de
adecuar la tecnologia a la necesidad
del cliente?

- Para cada necesidad hay distintas
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soluciones y en nuestro caso, tene-
mos tres productos bien diferencia-
dos: Dynamo Fleet, nuestro primer
desarrollo como empresa, una pla-
taforma de AVL para empresas de
rastreo satelital; Dynamo Command
Post, plataforma para centrales de
monitoreo de seguridad; y Dynamo
Hub, nuestra plataforma integrado-
ra de distintos sistemas. A través de
estos productos ofrecemos a nues-
tros clientes diferentes alternativas
para su negocio.

- La inteligencia artificial est4 cada
vez mas presente en las soluciones
tecnoldgicas, jsucede también en el
monitoreo satelital?

- La inteligencia artificial est4 cada
vez mas presente en el mundo del
rastreo satelital, especialmente con
las soluciones de ADAS (Advanced
Driver Assistance System) y FMS (Fa-
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tigue Management System), las cua-
les buscan por medio de camaras
instaladas en el vehiculo ayudar a
mejorar el manejo del conductor y
detectar fatiga, uso de celular y otros
potenciales causantes deaccidentes.
Es una tendencia mundial que tam-
bién estd comenzando a ser imple-
mentada en Argentina.

- ;Qué le aportala IA al sector?

- Basicamente le aporta nuevas for-
mas de detectar potenciales riesgos
en el manejo y mejorar la tasa de
accidentes de una flota. Actualmen-
te, la incidencia de los accidentes en
seguridad vial es mucho mayor que
la de la seguridad patrimonial, es de-
cir que hay muchos mas accidentes
que robos que impiden que una car-
ga llegue a destino. Sin embargo,
las empresas todavia usan el rastreo
satelital como una herramienta de
prevencién del delito.

- {Laimplementan en alguna de sus
soluciones?

- Estamos integrados con sistemas
ADAS y FMS, aunque todavia en el
pais es una tecnologia cara y poco
utilizada. Proyectamos un crecimien-
to en esta area para los proximos
anos de la mano de la mineria. Tam-
bién aplicamos inteligencia artificial
en nuestro médulo de conducta de
manejo, tanto en la cartografia, para
determinar las velocidades méximas
de cada ruta como en el andlisis del
manejo para llegar a un scoring.

Actualmente estamos trabajando
en aplicar inteligencia artificial en
el médulo de atencion de alarmas y
de monitoreo activo de viajes para
complementar el trabajo del opera-
dorylograr una mayor eficiencia con
menos trabajo.

- (Estan trabajando en algun nuevo
desarrollo?

- Si, estamos trabajando en un
moédulo mejorado de ecodriving,
que incluye nuestros desarrollos de
conducta de manejo y de huella de
carbono junto a los datos de CAN-
BUS, para ayudar a los analistas de
seguridad e higiene a detectar opor-
tunidades de ahorro tanto de com-
bustible como de emisiones de CO2.

- ;Cudl es sumodelo de empresa?

- Nuestra filosofia es la de ser un
partner local que ayude a las empre-
sas a concentrarse en la operacion y
se olviden de los problemas de sis-
temas y que ofrecemos, como valor
agregado, dar soporte a cualquier

<34

equipo que se venda en el pais sin
ningun costo adicional. Cualquier
empresa puede estar segura de que
vamos a dar soporte al parque de
GPS que tiene instalado o que pien-
se comprar.

También nos integramos con cual-
quier sistema o empresa que requie-
re recibir los datos, costo incluido en
nuestra tarifa. Eso quiere decir que si
nuestro clientetiene que retransmitir
sus datos a cualquier empresa, siste-
ma u organizacion estatal o privada
no debe pagar por ese desarrollo o
servicio. Esto esalgo que nos diferen-
cia de las plataformas importadas,
que en algunos casos cobran sumas
muy grandes por esas integraciones
y enotros nisiquieralo ofrecen como
una opcién. También sucede con el
soporte a los equipos nacionales, a
los que no siempre se les da soporte
completo.

PLATAFORMAS DYNAMO

“Cada cliente requiere de una solu-
cién diferente y segun sus necesi-
dades. En Dynamo podemos cubrir
basicamente todo el espectro cuan-
do se trata de sistemas de monitoreo

y gestion de flotas a través de tres de

nuestros productos:Fleet, Command

Post y Hub”, sefialé Alsinet sobre las

soluciones que ofrece laempresa.

« Dynamo Fleet: plataforma de AVL
para empresas de rastreo sateli-
tal, utilizada por los clientes para
brindar el servicio. A los servicios
basicos de cualquier plataforma se
le suman herramientas de gestién
de flota que sirven para adminis-
trar cientos de vehiculos de manera
agil. Se pueden controlar tiempos
de uso, consumo de combustible,
llevarlos mantenimientosyladocu-
mentacién y controlar el uso del
ralenti, que es uno de los mayores
costos ocultos de cualquier empre-
sa que tenga vehiculos. Todos estos
datos pueden ser extraidos de GPS
basicos o complementarse con la
tecnologia CANBUS, que al acceder
a la computadora del vehiculo pro-
vee datos mas exactos.

A esto se le suma un médulo de
conducta de manejo desarrollado
para la industria del petréleo, que
son los lideres en prevencién de
accidentes, y luego adaptado para
vehiculos y maquinarias de cual-
quier tipo. Este modulo tiene en
cuentalasvelocidades maximaspor
cadatramoderutaocalledetodoel
pais y el tipo de vehiculo. En base a
eso determina las infracciones que
pueden ser asignadas a cada chofer

Martin Alsinet

y en base a eso determinar su pun-
taje. También incluye un médulo de
huella de carbono que es muy usa-
do por las corporaciones.

Dynamo Command Post: platafor-
ma para centrales de monitoreo de
seguridad: se trata de un sistema
de atencién de alarmas y monito-
reo activo de viajes que ayuda a las
centrales de monitoreo a hacer mas
eficiente su operacién, tratando de
gue con menos operadores se pue-
da brindar un servicio de excelen-
cia. En ambos casos, se optimiza el
trabajo del operador haciendo que
tengan que hacer la menor canti-
dad deinteracciones posibles y evi-
tando cometer errores por la tarea
repetitiva.

Se integra con los sistemas de
ruteo para poder recibir de mane-
ra automatizada los viajes y evitar
errores en la carga de los mismos.

Desarrollada luego de aios de ex-
periencia de Dynamo loT en el, pro-
bada en algunas de las centrales de
monitoreo mas grandes del pais.
Dynamo Hub, plataforma integra-
dora de distintos sistemas: permite
integrar datos de varias empresas
de rastreo satelital en una Unica
pantalla para luego de procesa-
dos poder ser enviados a nuestros
sistemas Fleet y Command Post y
también a las reaseguradoras como
Assist Cargo, ARM Cargo, Ermap o
Nexsat. Esos datos también pueden
ser integrados para ser consultado
en SAP, PowerBIl o cualquier otro
sistema o desarrollo que necesite
acceder a los datos de estas flotas
que tienen multiples proveedores.

Es contratado por logisticas y da-
dores de carga para poder tener un
control Unico de toda su operacion
independientemente de que siste-
ma de rastreo tengan sus transpor-
tistas. l
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Marshall se renueva

Nuevo slogan, nuevo material comercial y mas funciones en su app

La marca suma funciones a su aplicacién, entre ellas una alerta especial por violencia de género.

Ademds, pensando en el instalador, reafirma su compromiso con la calidad de sus productos a través

de nuevos chequeos y comprobaciones del equipo.

ALARMAS MARSHALL

@® 0810-199-6277

© info@alarmasmarshall.com.ar

www.alarmasmarshall.com.ar

@ @Alarmas Marshall Oficial
© @alarmas.marshall
© @AlarmasMarshall

‘ on la estrategia de posicionar
la marca en el usuario final y
facilitando todo el proceso comercial
delinstalador, Marshall dio un nuevo
paso al redefinir el slogan de la mar-
ca. Siempre con el concepto de que
Marshall es simple, segura y confia-
ble, parecié fundamental volveralos
origenes, a comprender los temores,
necesidades y motivaciones de las
personas que finalmente terminaran
usando una alarma. Es por esto que
el slogan “Que no te roben” parece
mas apropiado, facil de recordar y
define el motivo principal por el que
seadquiere unsistema de seguridad.
“Queremos volver a la esencia de la
alarma. Si hoy miramos las encuestas
de preocupacion de los argentinos,
vamos a ver que en el podio estan la
inflacién, inseguridad y corrupcion.
Siendo mas especificos en insegu-
ridad, el mayor temor es que roben
la casa. Por lo tanto, el slogan ‘Que
no te roben’, va a ser muy efectista
para que el usuario identifique rapi-
damente su motivacion de compra”,
afirmo Alejandro Luna, Gerente ge-
neral de la marca.

En base a esto, Marshall desarrollé
nuevo material comercial para el ins-
talador con imagenes en los forma-
tos necesarios para publicar tanto en
redes sociales como para las historias
yestadosde WhatsApp. También dis-
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‘Que no te roben
la tranquilidad

deir al cine.

WA MARSHALL | Que note roben.

pone de imagenes de los productos,

folletos comerciales, banners, ma-

nuales y otros materiales.

Ademads, la empresa actualizd la
app Marshall Infinit, con las siguien-
tes novedades, algunas exclusivas
para el panel Marshall 4G.

- Armado especial: para activar de
forma individual las zonas necesa-
rias logrando una activacién perso-
nalizada, con armado sonoro o no.

« Activacion forzada: siunazona que-
da abierta y el usuario quiere acti-
var, laapp leindicara de la situacion
y le preguntard si de todas formas
desea realizar la activacion forzada.
Siacepta, el panel se activara exclu-
yendo la zona abierta.

- Escenarios: a este armado especial
se le puede asignar un nombre y

guardarlo como un escenario para
acceder a él de forma mas rapida.

« Prueba de comunicacion: funcién
para ayudar al instalador a verificar,
que el equipo estd habilitado para
comunicar por los canales seleccio-
nados, sea GPRS (chip) o Wifi.

« Informacion de red: funcién para
chequear el estado de los comuni-
cadores, la senal y los datos Wifi.

« Prioridad temporizada: exclusiva
para la zona 1. Si estd habilitada, al
activarse lazona 1 automaticamen-
te transforma al resto de las zonas
en temporizadas.

«Armado parcial y total porllave: para
zonas 4y 5 respectivamente.

+ S.0.S. Mujer: Podremos grabar un
botén S.0.S. con un mensaje espe-
cificodeviolenciacontralamujer. |
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Que no te roben

ACCEDE AL MATERIAL COMERCIAL
PARA REDES SOCIALES Y WHATSAPP

ar
ML |

Escanea el QR y
descarga el material
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Programa “Rompiendo Mitos”

Para aprender a usar productos del fabricante con atencion personalizada

El fabricante de soluciones en seguridad y video vigilancia presenta su programa de capacitacion

para formar expertos en la instalacion de productos Hikvision, propiciando las buenas prdcticas a

través de una ensenanza personalizada.

HIKVISION ARGENTINA

@ +54117090-2160

© ventas.argentina@hikvision.com
www.hikvision.com/es-la/
© @HikvisionLatam

o /hikvisionlatam

© @hikvisionlatam

@ hikvision.latam

@ /company/hikvision-latam

H ikvision Argentinaanunciael

lanzamiento del innovador
programa “Rompiendo Mitos”. Esta
iniciativa nace especificamente para
los instaladores e integradores que
estan dando sus primeros pasos en
la marca, brindandoles una oportu-
nidad Unica de aprender a utilizar los
productos del fabricante de sistemas
de seguridad con una atencion per-
sonalizada y enfocada en sus nece-
sidades.

El programa se centraen proporcio-
nar a los instaladores las habilidades
y los conocimientos necesarios para
utilizar nuestros productos de mane-
ra efectiva y segura. Se distingue por
su enfoque mas cortoy practico, con
foco en la puesta en marcha y en
superar los miedos y desafios comu-
nes que pueden surgirdurante lains-
talacion bésica.

Los asistentes tendran la oportuni-
dad de participar en sesiones practi-

cas, donde podran experimentar la
configuracién y el uso de nuestros
productos. Se brindara una atencién
personalizada por parte del equipo
de expertos de Hikvision, quienes
estaran disponibles para responder
preguntas y brindar orientacion.

Uno de los aspectos mas destaca-
dos de la iniciativa es su enfoque en
la practica en lugar de la teoria. El
programa se centra en brindar a los
instaladores las habilidades y la con-
fianza necesarias para enfrentar los
desafios reales en el terreno. A través
de actividades practicas y ejercicios
“hands-on”, los participantes podran
desarrollarunacomprensién profun-
dade nuestros productos y suimple-
mentacion.

HIKVISION

Si es un instalador novato en la
marca y desea adquirir habilidades
practicas para utilizar los productos
Hikvision con confianza, no pierda la
oportunidad de unirse al programa.
Como afirma, Martin Hanono, Direc-
tor de Canales de Hikvision Argen-
tina, a través de este programa de
capacitacion, “el instalador puede
descubrir como superar los desafios,
perder el miedo y convertirse en un
experto en la instalacién de solucio-
nes de seguridad de Hikvision”.

Para obtener mas informacion y re-
gistrarse en el programa “Rompien-
do Mitos”, visite https://bit.ly/RM_HIK
o pdngase en contacto con atencion
al cliente de Hikvision.
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;Su plataforma de rastreo GPS cubre

las necesidades de su empresa?

Seguridad inteligente

La integracion en una plataforma de rastreo satelital ya se convirtié en una necesidad y contar con

una empresa que ofrezca este tipo de soluciones, ademds de productos de probada eficacia, es clave

para tener éxito en el mercado.

E n el amplio dmbito del rastreo
GPS y la seguridad, contar con
soluciones efectivas y especializa-
das se ha convertido en una prio-
ridad para las empresas del sector.
Es aqui donde la tecnologia y la
innovacion entran en juego. En este
articulo, mostraremos cudles son las
soluciones con las que su empresa
debe contar para dar a sus clientes
un servicio integral, competitivo y
que responda a las tendencias tec-
noldgicas y del mercado.

Antes de entraren tema, es necesa-
rio citar que existen dos factores que
pueden determinar el crecimiento
de una empresa y la satisfaccién
del cliente. Aconsejamos tomar en
cuenta lo siguiente: jpor qué contar
con una plataforma de rastreo GPS
desarrollada de acuerdo a las nece-
sidades de la regién donde se desa-
rrolla la empresa?

Esunhecho quelasnecesidadesde
seguridad y rastreo satelital varian
de acuerdo a cada regién; habra
algunas donde el robo de combus-
tible sea un tema constante y otras
donde lainseguridad en el transpor-
te publico sea un problema del dia
adia.

Por eso, es muy importante que
no la empresa no solo cuente con
servicios basicos para el monitoreo
de vehiculosy activos, sino que tam-
bién tenga la capacidad de ofrecer
soluciones avanzadas e inteligentes
para cada situacion y contexto que
enfrentan los clientes en su region.
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LAS SOLUCIONES INDIVIDUALES

YA NO BASTAN

Desde hace varios afos, laindustria
tecnolégica ha seguido la tendencia
de la integracion entre plataformas
y servicios en un solo ecosistema
de gestién y andlisis de datos; esta
tendencia vino para quedarse y el
rastreo GPS no es la excepcidn.

Es muy importante que, como em-
presa, cuente con soluciones inte-
gradas entre si: tener una solucién
individual para cada necesidad del
cliente no solo es poco practico, sino
que incluso puede presentar riesgos
de vulnerabilidad. Por ejemplo, con-
tratar un proveedor para contar con
software de rastreo vehicular y otro
para rastrear personas, medir KPIs
o gestionar rondines no sélo supo-
ne un costo extra, también implica
la pérdida de tiempo al tener que
supervisar cada funcién de manera
separada.

Por esta razdén, es necesario evitar
contratar y ofrecer a los clientes pla-
taformas o soluciones inconexas. Es
recomendable buscar un proveedor
de plataforma que ofrezca todas las
solucionesyherramientas que nece-
sita dentro de un mismo ecosistema.

Asi,cadaherramientadedichoeco-
sistema aporta una funcionalidad
para poder resolver cualquier situa-
cién que se presente y se comple-
menta con lasdemas. Por esta razon,
muchas empresas buscan solucio-
nes integradas entre si, altamente
flexibles y a la vez eficaces.

1. Aplicaciones que convierten
smartphones en dispositivos avan-
zados para rastreo y seguridad.

Una buena app convierte cualquier
smartphone en un aliado de las em-
presas de seguridad. Desde ges-
tionar y supervisar rondines de los
guardias, medir los estados produc-


www.redgps.com
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tivos de los activos y/o personal de
sus clientes, hasta funcionar como
copiloto virtual o realizar streaming
de video en caso de emergencias,
este tipo de aplicaciones represen-
tan una ventaja competitiva ya que
permiten dar servicios personaliza-
dosy avanzados sin tener que inver-
tir en hardware costoso.

Por ejemplo, la app Tracker de Red-
GPS,unaaplicaciéonquerealizatodas
estas funciones y se integra con su
ecosistema loT para poder explotar
todo el potencial de las empresas
de seguridad y rastreo GPS desde
un smartphone.

2. Gestidén integral de rondines de
seguridad

La seguridad es una de las indus-
trias que mas se ha beneficiado del
nuevo paradigma de la integracion
desolucionesenunsoloecosistema.

En la actualidad, es fundamental
contar con una plataforma que ade-
mas de gestionar los rondines del
personal de seguridad, se comple-
mente con una app que incremen-
te la capacidad de planificacion y
supervision por parte de los superio-
res, pueda personalizarse para cada
guardia en cada situacién, medir la
productividad, recabar evidencias,
enviar reportes y mas. Todo esto
debe estar perfectamente integra-
do al conjunto de plataformas que
conforman los servicios centrales de
monitoreo y rastreo. Con OnPatrol
de RedGPS se obtienen todas estas
caracteristicasy mas, ya que permite
llevar un monitoreo de los rondines
pormedio de cédigos QR, establecer
puntos de control, crear perfiles para
cada guardia, etc.

3. Monitoreo de KPIs y estados pro-
ductivos

El analisis de la estrategias, herra-
mientas y personal de seguridad es
efectivocuandocuentaconmaneras
de medir tiempos o estados produc-
tivos. Por esta razén, la integracién
entre soluciones y plataformas den-
tro de un ecosistema es tan impor-
tante, pues no tienes que trabajar
con diferentes proveedores de sof-
tware, y tu cliente también se benefi-
ciade que le des servicios integrales
de rastreo GPS y seguridad.

La empresa cuenta con OnStatus,
una plataforma que permite recibir
actualizaciones sobre eventos criti-
cos y medir el tiempo que se man-
tuvieron en ese estado, como aper-
turas o cierres de puertas, activacion
de alarmas, cambios en el estado de

la bateria y mas. Esto ayuda a tomar
decisiones informadas y respon-
der rdpidamente ante situaciones
urgentes.

4. Mantén una vigilancia constante

Establecer un centro de monitoreo
que centralice todas las soluciones y
plataformas de seguridad es de gran
importancia ya que muchos clientes
necesitan un seguimiento total de
sus activos. Este centro de monito-
reo debe contar con la capacidad de
configuraralertas, enviar comandos,
llevar un registro de incidentes, res-
ponder rapidamente ante eventos
o situaciones criticas, asegurando
una proteccioén efectiva. Otra carac-
teristica de seguridad esencial es el
seguimiento multiple de activos que
permita establecer prioridades, pro-
tocolos y enfocarse en varios activos
de importancia al mismo tiempo.

OnAlert y OnWall son las platafor-
mas de RedGPS que cumplen estas
funciones y le permiten a los usua-
rios contar con un centro de moni-
toreo basado en la nube sin la nece-
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sidad de invertiren nuevo hardware.
Algunas otras caracteristicas de
RedGPS encaminadas a la seguridad
son el envio de comandos SMS para
conocer la ubicacién de activos, pro-
tocolos para cuando un rastreador
GPS dejadereportar, contar con una
infraestructura de plataforma segu-
ra, ademds de certificaciones de
seguridad, un soporte técnico 24/7
para resolver problemas y muchas
funcionalidades mas.

TOMAR LA DECISION CORRECTA

En un mundo cadavez masdigitaly
conectado, laseguridad nose queda
atras. Con soluciones especializadas
como las ofrecidas por RedGPS, una
empresa de seguridad puede maxi-
mizar su efectividad, optimizar sus
operaciones y brindar una protec-
cién de vanguardia. Aprovechar al
maximo las herramientas que Red-
GPS ofrece para fortalecer y mejorar
sus servicios contribuye a ofrecer
seguridad inteligente y se destaca
en el competitivo mercado actual al
ofrecer valor agregado. |
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Productos ecolbgicos de Dahua

Cémo la tecnologia puede impulsar proyectos limpios

El sector de la energia presenta un importante crecimiento en los ultimos afios y ofrece nuevos desa-

fios. Dahua Technology, proveedor de soluciones y servicios centrados en video, los asume y aporta

nuevas soluciones al sector.
L a neutralidad de carbono ha
sido un tema latente en todo
el mundo. Las emisiones de carbono
alcanzan niveles récord cada afo.
Ser carbono neutral simplemente
significa que cualquier diéxido de
carbono liberado a la atmésfera por
las actividades de una empresa, se
equilibra con una cantidad equiva-
lente que se elimina. Dahua apoya
los objetivos de “doble carbono”
que apuntan a alcanzar un minimo
de emisiones de diéxido de carbono
para 2030y lograr la neutralidad de
carbono antes de 2060, incorporan-
dolo profundamente a sus propias

responsabilidades corporativas y
sociales.

DISENO DE PRODUCTOS

DE BAJO CONSUMO

Dahua aplica activamente tecnolo-
gialimpia a sus productos innovado-
res y respetuosos con el medio am-
biente para reducir el consumo de
energia y promover negocios ecolé-
gicos en el mercado global. Algunos
productos Dahua ecolégicos nota-
bles que reducen significativamente
elconsumodeenergiaincluyen el te-
clado de alarma inaldmbrico de bajo
consumo (96 %), el PTZ multilente de
bajo consumo (66 %)y el controlador
LED de paso pequeio (60%).

Al tiempo que garantiza una fun-
cionalidad estable del producto, la
empresa no solo adopta productos
de bajo consumo en sus soluciones,
sino que también disefa soluciones
de stand-byyactivacién de dispositi-
vos basadas en escenarios de aplica-
ciéon, que controlan automaticamen-
telosmodosdeahorrodeenergia.En
comparacion con la version original,
esta solucidén ecoldgica mejoradain-
crementa en gran medida la eficien-
cia energética del producto y reduce
significativamente el consumo de
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energia durante el uso del producto.

SUMINISTRO DE ENERGIA SOLAR

Dahua incorpora activamente la
energia solar en las aplicaciones de
los productos, lo que ayuda a lograr
soluciones de muy bajo consumo.
Por ejemplo, los paneles solares in-
tegrados con cdmara PTZ/Mini PTZ
pueden ahorrar entre 350 mil 500 mil
kWh por cada diez mil unidades. Esto
no solo reduce el consumo de ener-
gia del producto en si, sino que tam-
bién reduce el uso de materiales de
instalacién de apoyo e instalaciones
para cableado de larga distancia en
el sitioyayudaa moderarla huellade
carbonodurante elusodel producto.

SOLUCIONES AIOT

DE AHORRO DE ENERGIA

Con sdlidas capacidades de AloT,
Dahua expande activamente la apli-
cacion de conservaciéon de energia
del producto. La empresa adopta
disefos de soluciones inteligentes
de ahorro de energia y reduccion de

emisiones para promover la aplica-
ciéndesolucionesecoldgicasyredu-
cir las emisiones de carbono en todo
el mundo. Algunos ejemplos son la
solucién deiluminaciéninteligentey
la de aire acondicionado inteligente,
que pueden reducir el consumo de
energia en un 20% y un 30% respec-
tivamente.

La solucién de iluminacion inteli-
gente transforma la iluminacion tra-
dicional, determinando si es necesa-
rio habilitar o ajustar lailuminaciéna
través de la deteccién de intensidad
de luz. Ademas, logra efectos de
ahorro de energia utilizando senso-
res infrarrojos y detecciéon de radar, y
ayuda a las estrategias de ahorro de
energia a través del andlisis de datos
para mejorar alin mas el control de
iluminacion inteligente y lograr me-
joresresultadosdeahorro.EI2022fue
un afno testigo del firme compromiso
de Dahua con sus responsabilidades
socialesy corporativas, especialmen-
teeneldesarrollosostenibleylacon-
servacion del medio ambiente. |
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Soluciones inteligentes para la

industria de la energia

Nuevas tecnologias de Hikvision

Sectores tan criticos como la extraccion de petrdleo o el envasado y transporte de gas requieren de

soluciones confiables, que faciliten la tarea de quien estd a cargo de la operatoria por medio de un

sistema que aporte soluciones de seguridad a la vez que se respeta el medio ambiente.

Mauro Marmorato
Business Director
mauro.marmorato@hikvision.com

R eferente mundial en solucio-
nes de seguridad, Hikvision,
presenta su nueva linea de solucio-
nes para la industria de energia (Oil
& Gas). Conscientes de los peligros
extremos y las preocupaciones de
seguridad ambiental a las que estan
expuestas las actividades en el sec-
tor primerio de la energia como lo
son la extracciéon de petréleo y gas,
la empresa ofrece tecnologias avan-
zadas impulsadas por inteligencia
artificial (IA) que brindan respuestas
alos desafios mas apremiantes de la
industria.

La solucién de Hikvision, impulsa-
da por IA, da soporte las 24 horas
los 365 dias del afio a las empresas
y a los empleados con habilidades
incomparables, para abordar todos
losaspectos delaprotecciony mejo-
rar la cadena de valor del petréleo
y el gas. A través de las aplicacio-
nes que basadas IA que propone el
fabricante, se recopilan de manera
inteligente metadata de los equipos
para acelerar las respuestas de los
operadores de video, minimizando
el tiempo de inactividad y los costos
laborales.

Laversatilidad es una caracteristica
clave de la solucién de Hikvision, ya
que se adapta a las diversas nece-
sidades de la industria de energia.
Los sistemas “only one” del gigante
tecnolégico ofrecen una adminis-
tracion integrada que garantiza un
control efectivo y eficiente.

En cuanto a la seguridad integra-
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da, la solucién de petrdleo y gas
de Hikvision permite un monitoreo
constante de la infraestructura criti-
ca en dreas extensas que requieren
proteccién de alto nivel. Gracias a
las tecnologias visuales y térmicas
con proteccién anti explosiones, se
garantiza una administracién de se-
guridad masefectivay confiable,con
imagenesclarasy precisasinclusoen
entornos con poca luz.

Ademas de la seguridad, la solu-
cién de Hikvision también se centra
en la gestién operativa, mantenien-
dolasoperacionescriticasenfuncio-
namiento a través de tecnologias de
inteligencia artificial y termografia
de vanguardia. Asimismo, facilita el
trabajo de los administradores, que
pueden brindarunasupervision mas
inteligente y efectiva. Las cdmaras a
prueba de explosiones desempe-
Aan una funcion dual, respondiendo
tanto en el ambito de la seguridad
como en el del monitoreo operativo
seguro.

CUIDADO DEL MEDIO AMBIENTE
La gestion de salud, seguridad y
medio ambiente es una prioridad
en la industria de petréleo y gas,

y la solucién de Hikvision aborda
estas necesidades. Ademas de iden-
tificar, gestionar y mitigar los ries-
gos de seguridad actuales y ocul-
tos, la integracion de las soluciones
de la empresa también minimiza el
impacto ambiental y garantiza el
cumplimiento normativo.

Con un panel de control integral,
la propuesta de Hikvision para la
industria de petrdleo y gas ofrece
una administracion centralizada. Es-
te panel equipa al personal de ope-
raciones con una vista panoramicay
un analisis multidimensional, mos-
trando las operaciones en tiempo
real y brindando informacién deta-
llada para una toma de decisiones
eficiente.

“Nuestras soluciones inteligentes estdn
disefiadas para enfrentar los desafios
especificos de la industria de Energia
(Oil & Gas), proporcionando seguri-
dad, confiabilidad y eficiencia en las
operaciones. Estamos comprometidos
en brindar soluciones que mejoren la
productividad y la proteccion en esta
industria tan importante”, destaco al
respecto Mauro Marmorato, Director
de Proyectos en Hikvision Argenti-
na. |


mailto:mauro.marmorato@hikvision.com

P A R A D O X

HIKVISION

2 ezviz

Western Digital.

TAKEX

y las mejores marcas,
junto a un servicio pre y post venta de calidad,
encontralos en

www.fiesa.com.ar

CCTV « INTRUSION « CONTROL DE ACCESOS » VIDEOPORTEROS » CERCOS
ELECTRIFICADOS « SISTEMAS CONTRA INCENDIOS « CONECTIVIDAD »
ENERGIA « RASTREO SATELITAL » MONITOREO

Casa Central: Av. de los Incas 4154, (1427) Villa Ortdzar, CABA
Expedicion: Llerena 2578, (1427) Villa Ortizar, CABA I

www.fiesa.com.ar SEGURIDAD ELECTRONICA



www.starx.com.ar
www.fiesa.com.ar
https://g.page/fiesasrl?share
https://goo.gl/maps/Uo6m8xq1cZnPzsQV7
www.fiesa.com.ar/ARTICULOS/CAT_ID=-1/SCAT_ID=-1/SCA_ID=-1/m=70/BUS=fiesa.aspx
www.fiesa.com.ar/ARTICULOS/CAT_ID=-1/SCAT_ID=-1/SCA_ID=-1/m=71/BUS=fiesa.aspx
www.fiesa.com.ar/ARTICULOS/CAT_ID=-1/SCAT_ID=-1/SCA_ID=-1/m=73/BUS=fiesa.aspx
www.fiesa.com.ar/ARTICULOS/CAT_ID=-1/SCAT_ID=-1/SCA_ID=-1/m=74/BUS=fiesa.aspx
www.fiesa.com.ar/ARTICULOS/CAT_ID=-1/SCAT_ID=-1/SCA_ID=-1/m=75/BUS=fiesa.aspx
www.fiesa.com.ar/ARTICULOS/CAT_ID=-1/SCAT_ID=-1/SCA_ID=-1/m=78/BUS=fiesa.aspx
www.fiesa.com.ar
www.fiesa.com.ar/ARTICULOS/CCTV/CAT_ID=46/m=0/BUS=;/fiesa.aspx
www.fiesa.com.ar/ARTICULOS/IntrusiOn/CAT_ID=47/m=0/BUS=;/fiesa.aspx
www.fiesa.com.ar/ARTICULOS/Control-de-accesos/CAT_ID=48/m=0/BUS=;/fiesa.aspx
www.fiesa.com.ar/ARTICULOS/Videoporteros/CAT_ID=49/m=0/BUS=;/fiesa.aspx
www.fiesa.com.ar/ARTICULOS/Cercos-electrificados/CAT_ID=55/m=0/BUS=;/fiesa.aspx
www.fiesa.com.ar/ARTICULOS/Cercos-electrificados/CAT_ID=55/m=0/BUS=;/fiesa.aspx
www.fiesa.com.ar/ARTICULOS/Sistemas-contra-Incendios/CAT_ID=50/m=0/BUS=;/fiesa.aspx
www.fiesa.com.ar/ARTICULOS/Conectividad/CAT_ID=51/m=0/BUS=;/fiesa.aspx
www.fiesa.com.ar/ARTICULOS/EnergIa/CAT_ID=54/m=0/BUS=;/fiesa.aspx
www.fiesa.com.ar/ARTICULOS/Rastreo-Satelital/CAT_ID=53/m=0/BUS=;/fiesa.aspx
www.fiesa.com.ar/ARTICULOS/Monitoreo/CAT_ID=52/m=0/BUS=;/fiesa.aspx

SEGURIDAD ELECTRONICA SR.L.

Incorpora la ultima
tecnologia en
soluciones de
control de accesos

UBIO-X RIS

El nuevo control de acceso y terminal de
tiempo y asistencia con reconocimiento
de iris y sensor térmico integrado.
Reconoce al iris a hasta 50cm de
distancia al mismo tiempo que mide la
temperatura del usuario.

Su alto rendimiento garantiza una
velocidad de emparejamiento de hasta
40.000 templates por segundo
brindando una mayor seguridad.

AC-1100

La terminal de gestion vy
control de accesos y horarios,
permite la autentificacion
multimodal, identificando
al usuario a través del uso
de tarjeta RFID, llave mauvil
y clave numérica o PIN.

Admite comunicacion con
sistema de tarjeta movil y
de Bluetooth para mayor
conveniencia y comodidad.

UBIO-X FACE

Posee la ultima tecnologia
en reconocimiento facial.
Es capaz de identificar
personas a una distancia
de hasta 3 metros, aun con
la presencia del barbijo, al
mismo tiempo que mide su
temperatura corporal.

Prohibe el acceso a aque-
llos que posea una alta
temperatura y da un aviso
ante la ausencia de barbijo.

UBio-X Face
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;Qué le pasa a tu alarma si no le

hacés el service?

;Qué pasaria con tu vehiculo si no le haces el service? Todo puede pasar, pero uno de los escenarios

mds probables es que cuando lleves el auto al mecdnico tengas que hacerlo en una grua. Lo mismo

sucede con los sistemas de seguridad: requieren de mantenimiento.

Lic. Pablo Bertucelli
pbertucelli@softguard.com
Chief Services Officer
SoftGuard Technologies Corp.

E nlos sistemas de seguridad elec-
trénica sucede algo similar a lo
que sucede con los automoviles: por
muy buenos que sean, ante la falta
de mantenimiento regular pueden
fallar. Es usual que nos enfoquemos
totalmente en la provision, instala-
cién y configuracion de los equipos y
plataformas,y unavez que estan ope-
rativos, no volver a pensar en tareas
técnicas... hasta que llegan las fallas.

El mantenimiento correctivo, que
consiste en reparar un problema una
vez que surge, es por supuesto total-
mente necesario y al mismo tiempo
deberia ser nuestro objetivo erradi-
carlo o minimizarlo de los sistemas
de seguridad electrénica. ;Por qué?
Porque el problema que requiere
solucién reactiva nos va a significar
tiempo sin servicio, calidad o dispo-
nibilidad reducida de la seguridad
brindada, y mala imagen hacia nues-
tros clientes o usuarios.

El mantenimiento, cuando es pre-
ventivo o predictivo, es proactivo en
lugar de reactivo y nos ayuda a anti-
ciparnos a los problemas. Nos evita
caidas o reducciones en la calidad
del servicio, y elimpacto negativo en
la imagen o percepcién de nuestro
desempeno.

En las instalaciones fisicas de cama-
ras, controles de acceso, alarmas, etc.,
el mantenimiento preventivo reali-
zado a través de visitas de personal
capacitado a cadassitio es mucho mas
que “pasarun plumero”. Se chequean
los estados de baterias, de conexio-
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nes, de elementos expuestos a las
inclemencias del tiempo, de ventila-
ciones, aislaciones, etc.

El mantenimiento predictivo toma
informacion provista por los siste-
mas instalados, a nivel de platafor-
mas y de los mismos productos, para
identificar tendencias o desvios de
la performance esperada y anticipar
problemas. Incrementos en la tem-
peratura de los equipos, delays en las
transmisiones, saturacion de alma-
cenamiento, son “sefales” que las
herramientas predictivas identifican
e informan para solucionar antes de
que impacten en nuestros servicios
de seguridad.

iCuando pensarenelmantenimien-
to? Desde la concepcidn del proyec-

to. Incluyéndolo en el presupuesto.
Planteando que las propuestas de
los oferentes incluyan estos servicios,
que estén claramente delineados los
alcances, y que existan los recursos
necesarios para brindarlos.

Un buen médico te va a pedir un
chequeo anual para cuidar tu salud
con tiempo y tratar de evitar que ya
llegues a la consulta con un dolor
“aqui”.

Unbuenintegradorde proyectosde
Seguridad Electrénica te va a propo-
ner que tu sistema de equipos y sof-
tware cuente con servicios de man-
tenimiento preventivo, predictivo y
correctivo para que tu soluciéon de
seguridad opere el 100% del tiempo
al 100% de su capacidad. m
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Somos una empresa con 20 afios de trayectoria en el mercado de Seguridad Electrénica,
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Estrategias B2B y B2C

en seguridad electronica

¢A quién te diriges?

¢{Coémo enfocar tus estrategias de marketing para satisfacer las necesidades y expectativas de estos

diferentes segmentos de clientes? A partir de este articulo, ofrecemos algunas estrategias para una

mejor comunicacion enfocada en las ventas

Lic.Diego Madeo
Director Ejecutivo
GarnetTechnology
https://linktr.ee/diegomadeo

E n el mundo de la seguridad elec-

tronica, adaptar las estrategias
de marketing a las diferentes clases de
clientes es fundamental para el éxito
del negocio. En este articulo, explora-
remos las estrategias B2B (business-
to-business) y B2C (business-to-con-
sumer)y comoseaplicanenelambito
de la seguridad electrénica. Desde
instaladoresdealarmashastaempre-
sas de monitoreo y revendedoras de
productos de seguridad, cadaunode
ellos enfrenta desafios comerciales y
de marketing Unicos.

Si hay algo que me gusta de mi
trabajo es estar en contacto con
diferentes tipos de clientes, instala-
doresdealarmas, empresas que ofre-
cen servicios como el monitoreo y
otras que revenden productos de
seguridad. Cada una de ellas transita
un camino distinto en términos de
marketing y comerciales y el desafio
de vender, de posicionar la marca y
de lograr que un cliente nos tenga
presente a la hora de tomar decisio-
nes de compra es un reto apasionan-
te que requiere de una estrategia de
marketing adaptada a cada uno de
estos tipos de clientes.

Hace unos meses, tuve la opor-tu-
nidad de brindar una charla en la ciu-
daddelaPlata, capital dela provincia
de Buenos Aires. Durante esa ma-
Aana hubo muchas preguntas, pe-
ro creo que pudimos entre todos
lograr entender la raiz de cualquier
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En el marketing B2B, el enfoque esta
en establecer y mantener relaciones
a largo plazo con los clientes.

estrategia comercial y es muy basi-
ca:entender las necesidades y carac-
teristicas de cada uno de los tipos de
clientes que atendemos para adap-
tarlaestrategiade marketing en con-
secuencia.

Repasemos dos grandes modelos
de negocio basados en grupos de
consumidores y donde la seguridad
electrénica se posiciona.

Tenemos dos posibles estrategias:
B2B (business-to-business) y B2C (busi-
ness-to-consumer).

B2B se refiere a las transacciones co-
merciales entre empresas,donde una
empresa vende productos o servi-
cios a otra empresa. En este modelo,
las ventas suelen ser a gran escala y
la relaciéon comercial se centra en la
satisfaccion de las necesidades de la
empresa cliente. Los distribuidores
de seguridad electronica que ven-
den a otras empresas o instaladores
o bien las companias que ofrecen
monitoreo de alarmas y pueden lle-
gar a vender corporativamente por
ejemplo a diferentes clientes como
fabricas, grandes comercios, oficinas,
entre otros.

Por otro lado, B2C, se refiere a las
transacciones comerciales entre una
compania y un consumidor final,
donde esa empresa puede vender
un producto o servicio directamente
al consumidor final. En este modelo,
las ventas suelen seren menorescala
y la relacién comercial se centra en
la satisfaccion de las necesidades
del consumidor final. Por ejemplo,
un instalador que vende alarmas y
camaras a consumidores finales con
elvaloragregado de suinstalacion.

El instalador se centraria en satisfa-
cer las necesidades del consumidor
final ofreciendo servicios de insta-
lacién personalizados y adaptados
a cada cliente, brindar opciones de
financiamiento, ofrecer servicios de
mantenimiento y reparacion, entre
otras opciones.

Las empresas B2B se enfocan en
llegar a otras empresas, que tienen
necesidades especificas y buscan so-
luciones que ayuden a mejorar sus
operaciones y procesos de negocio,
mientras que los clientes B2C buscan
productos y servicios que satisfagan
sus necesidades personales.
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EXP-RF, expansor de
radiofrecuencia.

una solucion para ampliar el drea de cobertura
en sistemas inalambricos
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El expansor de radiofrecuencia, un producto muy esperado y que se agrega

a la linea de productos de tecnologia inalambrica, ofrece una forma eficiente y
econdmica de ampliar el area de cobertura de los sistemas de seguridad, sin

la necesidad de incorporar teclados adicionales.

B info@garnet.com.ar

Escanea el cédigo QR
y descubre toda la informacion
en el Boletin Garnet
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ENFOQUEEN LA RELACION

En el marketing B2B, el enfoque
consiste en establecer y mantener
relaciones a largo plazo con los
clientes, ya que las relaciones comer-
ciales pueden duraranos.

En cambio, el marketing B2C se en-
foca en lasatisfaccion instantéanea del
clienteyestdbasado,a menudo, enlas
emociones y necesidades inmediatas
del consumidor. En seguridad elec-
trénica, sin embargo, se rompe esta
reglayaquelosinstaladores deberan
lograr la empatia y confianza ab-
soluta del cliente final, ellos seran los
encargados de romper esa barrera
y mantenerla en el tiempo para pre-
servar dicho cliente y para que este
los puedarecomendar.

EL PROCESO DE COMPRA

Las ventas B2B tienden a ser mas
complejas y tienen un proceso de
compra mas largo. En comparacion,
las ventas B2C suelen ser mas rapidas
y simples, y los consumidores a me-
nudo toman decisiones de compra
impulsivas.

ENFOQUEEN LA SOLUCION

En el marketing B2B, lasempresas se
enfocan en proporcionar soluciones
a los problemas y necesidades espe-
cificas de otras empresas. En cambio,
en el marketing B2C, se enfocan en
satisfacer las necesidades y deseos
de los consumidores teniendo en
cuenta, siempre, que no se venden
productos sino soluciones. También
aqui se rompe la regla: los instalado-
res deben brindar soluciones con los
productos que instalan y segin mi

experiencia, casi el 90% no ofrece
nuevos servicios que otorgan las
nuevas tecnologias por temor a que
el cliente pueda ocasionarles re-
clamos de mal funcionamiento o no
logre entender en primera instancia.
Los paneles de alarmas de Garnet
Technology ofrecen un sinfin de
soluciones, solo hay que animarse
a descubrirlas y eso se logra con
capacitacion.

Un buen instalador debe asegurar-
se de instalar la alarma de manera
profesional, cumpliendo con todos
los estandares de calidad necesarios
para garantizar su correcto funcio-
namiento. Esto garantiza que el
cliente tenga una experiencia sin
problemas y sin errores y permite
seguirvendiendo sobrelamismains-
talacion o en su entorno.

CANALES DE COMUNICACION Y
MARKETING

Como mencionamos, las diferen-
cias entre las estrategias de marke-

ting B2By B2C se basan en el publico
objetivo, el enfoque en larelacién, el
proceso de compra, el enfoque en la
solucién y los canales de marketing
utilizados.

Si bien en el mundo comercial por
fuera del negocio de seguridad elec-
tronica, los medios de comunicacidn
utilizados son muy diferentes, aqui
no dejan de romper la regla nueva-
mente, el secreto es la base de datos
que estemos utilizando y que nivel
desalud posea.

En definitiva, para tener éxito en el
mercado delaseguridad electrénica
es necesario adaptar las estrategias
de marketing a los diferentes tipos
de clientes a los que se dirige la
empresa o el instalador, ya sea B2B
oB2C.

En ambos casos, es importante
enfocarse en brindar soluciones a
los clientes y no solo productos, y
asegurarse de ofrecer un servicio de
calidad que garantice la satisfaccion
del clientey fomente lafidelidad. |

Los clientes B2C buscan productos
y servicios que satisfagan sus

necesidades personales

EXCELENCIA EN

MONITOREO MAYORISTA

Ventajas
v Tarifa plana

+ Llamados en nombre de su empresa
v Soporte tecnico

v Operadores altamente calificados

v Acceso a plataforma

Tu aliado perfecto para que puedas brindar a tus clientes

el servicio de seguridad que necesitan

P VO 3.0

EL MERCADO i‘j

= UNICO EN
0
PORTERIA

VIRTUAL

PERSOMALIZADA

J
S0tibuard

B

RONDIN
VIRTUAL

VIGILADOR VIRTUAL

FAMILIA
SEGURA

<64


mailto:info@monitoreoram.com
www.monitoreoram.com
Tel: +548103620362

'TDS

TRUE DIGITAL SYSTEMS

ELEVANDO LOS ESTANDARES EN
CADA PROYECTO DE SEGURIDAD

e INNOVACION
QUE PERDURA

Paneles, detectores, modulos,
tecnologia inhalambrica Swift.

DETECCION POR
ASPIRACION —3

Deteccién temprana, robusta
y de facil mantenimiento.

UN MUNDO DE
SOLUCIONES

Paneles modulares,
Audioevacuacion,

comunicacion en red,
integracion, deteccion avanzada.
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Potencia tu negocio -=
con el armado de tu propia

Ahorra Multiplica
90% fallade test X9

en tus gastos fijos de en el Centro tus vias de
servicios de Sim Card de Monitoreo comunicacion

NANOCOMM ARGENTINA Seguinos!
NAN OCO M M Joaquin V. Gonzalez 5076 + C.A.B.A.
©
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9P Management

La gestion necesaria para la

regionalizacién

El umbral para gestionar la expansion de una PyME hacia otros paises de Latinoamérica es la deci-

sién empresarial, ya sea por necesidad, expectativa o prevision. A partir de ahi, se deben sequir cinco

pasos.

Lic./CPN Diego L. Cacciolato
dcacciolato@yahoo.com.ar
©+5492235021114

Lic. Augusto D. Berard
a.berard@pampamarketing.com
@ +5491144753824

P aralas personas que estanenel
dia a dia, es tan normal el fun-

cionamiento de la PyME que hasta se
puede perdersensibilidad respectoa
la complejidad de los procedimien-
tos. Por esa razon, las personas res-
ponsables de llevar adelante esta ex-
pansidondeben entenderel concepto
de “identidad” (las variables que per-
miten distinguir a cada organizacion
comosingular, particularydistintade
las demas) con el fin de generar pro-
cedimientos formales en torno a ella.

Los responsables de la expansién
deben asegurar la autonomia de la
empresa, plasmada conla capacidad
para sobrevivir aun en condiciones
ambientales diferentes de las de su
creacion. Las empresas se caracteri-
zan como entidades auténomas por
su capacidad para fijar sus propios
procedimientos de operacion sin
dejarse influenciar por el contexto.
Por ende, aquellos procedimientos
que implican restricciones para el
funcionamiento de la organizacion,
antes de bajarse a quienes los ejecu-
tan,debensercuidadosamenteinter-
pretados porladireccionde modotal
de preservar la coherencia interna 'y
asegurarlasupervivenciadelconjun-
to. Por ejemplo, los procedimientos
deatencidondeeventosenlasempre-
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sas de monitoreo de alarmas o los de
seguridad en los bancos no pueden
ser vulnerados sin poner enriesgo la
supervivencia de la empresa.
Cuandolos cambios alteranlaiden-
tidad o superan las restricciones, co-
rremos riesgo de perder el rumbo y
guelaempresasetransformeenotra.
Porejemplo,cuandounaempresaim-
portadora empieza a producir para
adaptarse. En este sentido, decimos
que la racionalidad es el criterio pri-
vilegiado en el entendimiento de la
identidad de las PyMEs a la hora de
formalizar procedimientos.

ACTUALIZAR EL MODELO

DE NEGOCIOS

Actualizarse es adaptarse. Aca los
pilaressondos:investigacion de mer-
cadoy pruebay error.

En el negocio de la seguridad elec-
trénica,nopodemospretenderdupli-
car nuestro modelo de negocios en
otro pais sin antes conocer sus usos,
costumbres y gustos y adaptarnos a
ellos.Imponernofunciona;adaptarse
y proponer, si.Este concepto sedeno-
mina “Tropicalizacion de las marcas”.
Vamosacitaralgunosejemploscono-
cidos para explicar esto.

SibienesciertoqueunBigMactiene
o debe tener el mismo sabor en to-
dos los paises, también es cierto que
McDonald’s debié adaptar su menu
a las costumbres locales para regio-
nalizar la marca. En México ofrecen
salsas picantes y en Peru se ofrece la
Inca-Cola como bebida alternativa.

Starbucks es, a mi entender, un
ejemplo a seguir. Tienen muy en cla-
ro cuales son los elementos que no
deben cambiar y qué aspectos pue-
denadaptarse.Tomaronunproducto
comun y corriente como el café y lo

transformaron en un éxito extraor-
dinario a nivel mundial. Ofrecen el
mismomenudecaféentodolatinoa-
mérica, pero adaptan la pasteleria a
los gustos locales.

Bykom debié adaptar su oferta de
productosalasdistintas necesidades
en materia de seguridad que deman-
dabanlospaisesdelLatinoamérica.Se
detect6 a tiempo que no se puede
medir con los mismos criterios las
necesidades de los centros de moni-
toreo de México o El Salvador y las
de los centros de Chile o Argentina.

IDENTIFICACION DE LA MARCA

A la hora de definir el nombre de
fantasia de una empresa, muchas
veces se buscan nombres genéricos
relacionados con el giro del negocio
(palabras asociadas a la necesidad o
a la satisfaccion). Cuando esto es asi,
variasempresasdelmismosectortie-
nen nombres similares y los clientes
se confunden.

La situacion se agrava cuando un
potencial cliente busca en internet:
se confunden las marcas causando
malestaryfrustracion.Parailustrarlo,
compartimos el resultado de unain-
vestigacion realizada en forma con-
junta con un amigo y especialista en
comercializacién.

A partir de una base de datos de
400 nombres de fantasia correspon-
dienteaempresas de seguridad elec-
tronica de Latinoamérica, debian
identificarse y extraer los datos para
diferentes objetivos (comerciales, es-
tratégicos, gestion interna, etc.). Del
total de la base de datos:

« El 25 % no tenia sitio web.

« E1 40% tenia nombres genéricos.

- EI 35% restante fue facilmente iden-
tificable.
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NUEVO

CONCEPTO DE
VIDEOVERIFICACION

Damos inicio a un NUEVO concepto de
VIDEOVERIFICACION incorporando todas

las nuevas tecnologias de video e imagen de los

principales fabricantes del mercado

NUEVO VISOR DE IMAGENES
Y FULL INTEGRACION CON:

RISC®R

A LIFETIME OF SECURITY

ANJAX

Hikvision (@J/hua

TECHNOLOGY

» Galeria Multimedia amigable para el usuario y operador de monitoreo
* Tratamiento automatizado de contenido multimedia en el mismo entorno de trabajo y de forma transparente €
* Visualizacion conjunta de las imagenes recibidos con el evento que originé las mismas para un tratamiento eficiente

* Reproductor automatico de videos con gif para visualizacion previa

+Y MUCHO MAS!

NUEVAS FUNCIONALIDADES PARA

» Edificios y propiedad horizontal: Incorporacién de funciones Gtiles para el monitoreo de unidades funcionales con varias particiones

* Administracién de tareas de Gestién de Flotas en la App Flota Segura.


www.bykom.com
mailto:info@bykom.com
www.bykom.com/productos-y-servicios/#infoanuevopanel

Dentro del grupo del 40 %, los nom-
bres identificaban al rubro genérico
del giro de la empresa, pero no a la
empresa con la marca, generando
pérdida de identidad.

CONECTAR CON

EL NUEVO MERCADO

Debemos considerar las siguientes
actividades y formas asociativas.

- Exploracion de mercado: buscando
determinar la necesidad de actuali-
zacién, adaptacion y/o tropicaliza-
cién en los mercados emergentes.

- Viajes de negocios: son el motor de
las ventas, salvo que estemos ha-
blando de una empresa monopo6-
lica u oligopdlica. Tan necesarios
como el nivel de actividad que se
quiera lograr. Sin viajes, no hay ne-
gocios regionales.

- Ferias y rondas de negocios: cada
sector de laindustria cuenta con fe-
rias en los diferentes paises. Son el
ambito ideal para presentar marcas
y productos, y cerrar negocios.

ALIANZAS ESTRATEGICAS

Son necesarias para hacer sinergia
con los distintos players del sector,
intercambiar contactos, presentar-
nos en asociaciones y camaras, etc.

Existen otras formas asociativas ta-
les como master franquicias, joint
ventures, distribuciones con exclusi-
vidad y representaciones comercia-
les. Todas ellas constituyen alterna-
tivas para exportar y promocionar
nuestra cultura al mundo.

PASAR DEL PLAN A LA ACCION

Cualquier iniciativa o plan tiene
poco valor si no se ejecuta. La disci-
plina y la dedicacién son necesarias
para garantizar la implementacién
exitosadelaestrategiaylaobtencién
de rentabilidad.

Los lideres de una empresa son el
puntodereferenciadelosempleados
y marcan el tono de la cultura, inde-
pendientemente de lo colgado en
la pared o un informe. Existen cuatro
pautas que nos ayudaran a ejecutar
el plan con éxito.

1. Actuar consecuente y constan-
temente: la ejecucién requiere aten-
cién al detalle, a los presupuestosy a
los plazos. Se cometeran errores y se
requeriran compromisos. El esfuerzo
sostenido mejorard las perspectivas.

2.Conectarlapoliticadecompensa-
cion conelbuendesempeno:losem-
pleados muy motivadosaumentaran
las probabilidades de una ejecucion

exitosa. El beneficioincremental que
se obtiene en el mediano plazo es
proporcionalmente mayor a su cos-
to y siempre incrementa el margen
de utilidades.

3. Fomentar una cultura organiza-
cional abierta y de colaboracion: los
que participen en la ejecucién de
proyectosdebensentirsetotalmente
libresdecuestionarlasactividadesde
apoyo.Todos deben estar al tanto de
los éxitos y los fracasos para posibili-
tar el desarrollo de nuevas habilida-
des y sistemas que apoyen y revisen
las iniciativas estratégicas.

4.Sistemade controlyresponsables:
es muy comun en empresas peque-
fas o medianas que los proyectos se
frustren por alguna de las siguientes
causas: “no tengo tiempo”, “eso no
me corresponde hacerlo”, “me olvi-
dé”, “no me llamaron”, , etc. Para evi-
tarlo, es recomendable nombrar un
responsable del proyecto capacitado
para controlar a los involucrados. Se
pueden utilizar tablas de Gantt, siste-
mas ERP o simplemente un método
ordenado de actividades/ tiempos/
responsables. |

Continua en el libro MANUAL DE NE-
GOCIOS.

“El crecimiento personal y profesional se desarrolla con el hacer y la preparacién técnica”

Augusto D, Berard | Diego L. Cacciolato

MANUAL DE
NEGOCIOS

GESTION, DESARROLLO Y REGIONALIZACION

Incluye:
Automatizacion de ventas
Armado de plan de negocios

SOLICITA HOY MISMO TU EJEMPLAR

<70

En este libro, los autores proponen un
recorrido por todas las etapas relacionadas
con la creacion y el crecimiento de un
emprendimiento comercial. A través de
conceptos claros obtenidos gracias al
estudio, la profesionalizacion y consejos
especificos fruto de una profunda
experiencia, se plantea una guia detallada
que va desde lo simple hasta lo mas
complejo, de los primeros pasos de una
empresa hasta su expansion al mundo.

Este Manual De Negocios es para cualquier
emprendedor que quiera llevar su proyecto al
siguiente nivel, ya sea para mejorar las
ventas en el mercado local o expandirse a
otras regiones.

Para leer de corrido o usar como material de
consulta, este Manual debe formar parte de
la biblioteca de todo empresario, nedfito o
experimentado que busque la excelencia en
su trabajo.

@ +54 911 4475-3824 / +54 9223 502-1114
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Circuito cerrado de TV (CCTV)
Proyectos, instalaciones y asesoramiento

Mantenimientos correctivo y preventivo de las instalaciones
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Camara Argentina

de Seguridad

GRUPO ISELEC SRL es miembro de la
Camara Argentina de Seguridad

% Buenos Aires
Gobierno de la Ciudad

DISPISICION N°® 263/AGC/2017

GRUPOQ ISELEC SRL es una empresa habilitada por el G.C.B.A.

bajo el registro N° 95 como Instalador y
Mantenedor de instalaciones fijas contra incendio.

F | Managament
System
IS0 9001:2015
TOVRheinland
I"CERTIFIED W v

com
1D 9108648856

GRUPO ISELEC SRL es una empresa certificada
bajo la Norma 1S09001:2015.
Estandar internacional de sistemas de gestién
de la calidad.
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Authorized Life SaIsty Solutions Provider |

%% UTC Fire & Security

ENGINEERED SYSTEMS LATAM DEALER

Sistemas de detecion y alarma de incendio

Sistemas de deteccion por aspiracion forzada

Sistemas de extincion automatica de incendios

Grupo Iselec SRL

A &
Av. Presidente ). D. Peron 4086
(B1706CGZ) Haedo, Buenos Aires n ISele‘
Tel.: (54-11) 5294-9362 / 5294-9655
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&+ Tienda de seguridad

Control de accesos y asistencia de Uni Ubi

'ARD
o

BIO CARD TECNOLOGIA
www.biocard.com.ar

Uni Ubi sigue trayendo novedades
al mercado con la nueva linea de e-
quipos de control de accesos y asis-
tencia reconocimiento facial con In-
teligencia artificial, proporcionando
alto rendimiento y performance in-
cluyendo lectura QR estético y dina-
mico, comunicacion Wifi estandar.
Ademads, suma opciones como hue-
lla digital, comunicacién 4G, protec-
cién IP65 e IK 04 en toda la gama.

Todos los productos cuentan con
una garantia de 12 meses a partir de
la compra.

Las soluciones de Uni Ubi ofrece un
algoritmo de reconocimiento poten-
te, que permite su implemenacion
en diferentes entornos edicilios.

U-FACE 5 PRO

La serie Uface 5 Pro es un termi-
nal todo en uno de reconocimiento
facial basado en inteligencia artifi-
cialque presenta alta confiabilidad
y alto rendimiento, aplicable para
brindar una tasa de reconocimiento
de alta velocidad con una precisién
inigualable.

Impulsado por el dltimo algoritmo

de aprendizaje profundo Uni-Ubi®,
el rendimiento anti-spoofing contra
entornos dindmicos y los ataques de
suplantacién de identidad diversifi-
cados se han mejorado considera-
blemente. Tiene una gama de moédu-
los disponibles, que pueden verificar
la identidad a través no solo de c6-
digos QR sino también de huellas
dactilares e incluso modos de veri-
ficacion hibridos.

CARACTERISTICAS
EM 125KHz & MIFARE 13.56MHz.

- Alta velocidad de reconocimiento
0.3s.

- Precisién de reconocimiento 99,99
% (tasa de rec. del 99,77 % al 1 %
de FAR; tasa de reconocimiento del
99,27 % al 0,1 % de FAR)

« Registros estandar 10.000 rostros y
3.000 huellas digitales (Opcional)

« Algoritmo de deteccién en vivo
contra ataques impresos (fotos en
colory B/N), videos y mascaras 3D.

- Diseno industrial, rendimiento es-
table y contornos suaves.

« IP65 (Solucion para exteriores)

« Anti-retroiluminacion. |

Antena iDUHF de Control ID para control de acceso vehicular

Control iD

Big Dipper

74 >

BIG DIPPER SECURITY
www.bigdipper.com.ar

Control iD, marca distribuida por
Big Dipper, presenta la antena iDU-
HF para el monitoreo y control de
acceso vehicular tanto para edificios
corporativos como residenciales. Es-
te equipo cuenta con un lector UHF
integrado con un alcance de hasta
15 metros, configurables.

La antena iDUHF cuenta con la po-
sibilidad de funcionar tanto como
un lector esclavo via Wiegand, pu-
diéndose asi integrar con sistemas
de control de acceso preexistentes,
COMO un equipo auténomo gracias a
la SecBox y a su software embebido,
los cuales nos permiten acceder de
manera remota al equipo ya sea para
configuracion, la gestion de usua-
rios y horarios, el manejo de reportes
de acceso o el manejo remoto de la
puerta que administre el equipo.

Al funcionar tanto de manera auto-
noma como un lector esclavo, esta
antena reduce los costos tanto de
equipos necesarios como de insta-
lacion, ya que no depende de una
controladora en el caso que se bus-

que manejar una barrera vehicular.

CARACTERISTICAS

- Capacidad para 200.000 usuarios y
200.000 registros.

- Facil instalacion y configuracion.

- Reglas de acceso configurables.

- Comunicacién TCP/IP.

- Certificacion IP65.

- Fuente 12V 2A.

- Multiples métodos de funciona-
miento.

- Software web embebido.

- Compatible con el software centra-
lizado iDSecure.

Una caracteristica para destacar
de esta antena es que ademas de
ser compatible con tags de la propia
marca y de terceros, es que esta an-
tena es compatible con los tags de
autopista que poseen la gran mayo-
ria de los vehiculos por lo que junto
ala posibilidad de limitar la frecuen-
cia de lectura de tags, simplifican el
control de acceso disminuyendo las
lecturas incorrectas. |
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TERMINALES DE RECONOCIMIENTO FACIAL EqU|pOS con |a MEJOR
OB uni-ubi | [ urace relacion entre COSTO

Ahorre tiempo, Disfrute la vida y PRESTACIONES
www.uni-ubi.com.ar del mercado

Uface 5/ Uface 5 Lite / Uface 5 Temp

- 99,99% de precisién de reconocimiento

* Capacidad de rostros: 50000/100000

* Reconocimiento facial de alta performance

* Velocidad de reconocimiento inferior a 1 seg.
* Reconocimiento facial Dual Live Detection

* Reconocimiento dual por tarjeta EM y Mifare
* Deteccién en vivo

+ USB para descarga de datos

- Wifi

* Uface 5:
- Almacenamiento masivo de 8GB
- Camara dual de 2M pixel
- Dimensiones: 190.00mm*87.53mm*17.00mm

* Uface 5 Lite:
- Pantalla tactil capacitiva de 5 pulgadas
- Camara dual de 1M pixel
- Dimensiones:
185.80£0.50mm*93.78+0.30mm*22.50+0.50mm

* Uface § Temp:
- Pantalla tactil LCD IPS de 5 pulgadas
- WDR HD de doble camara
- Deteccion de mascarillas
- Medicidn rapida y estable de temperatura de la frente
- Dimensiones: '
216.23 mm *90.00 mm * 26,00 mm Sdk push disponible + APIs para integradores y desarrolladores

DISTRIBUIDORES OFICIALES EN ARGENTINA / 12 MESES DE GARANTIA
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y Seguro Multi-usuario escenarios complejos TECNOLOGIA

Disefiamos y desarrollamos soluciones a medida, eficaces y sustentables
Controles de acceso biométrico y sensores de temperatura corporal

a HIKVISION' @Jhua Qemeno (OB uniubi | §ueace

Todos los logos y marcas estan registradas por sus fabricantes
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Sistema de video analiticas de Digifort

@ digifort

SG5

DIGIFORT
www.digifort.com

SEG INTERNATIONAL
Wwww.seg.com.ar

El sistema de Video Analitico de Di-
gifort permite capturar datos preci-
sosparaayudarasususuariosalograr
una mejor comprension del compor-
tamiento de las personas que traba-
jan o visitan sus instalaciones. El sof-
tware puede detectar movimientos
dentro de areas muy pequenas de
una imagen y, por lo tanto, puede
proporcionar a los operadores una
poderosa herramienta de deteccién
de “anormalidades” para ayudarlos a
identificar actividades sospechosas
y, cuando fuera apropiado, enviar
guardias o informar del incidente a
los servicios de seguridad. La capa-
cidad del uso de esta herramienta
representa una gran ventaja frente
a otros sistemas ya que se encuen-
tra comprobado que un operador
puede perderse eventos importan-
tes luego de 30 minutos de trabajo;

El motor Solo Intense 500 BLDC,
desarrollado por SEG para cumplir
con los estandares mas exigentes del
mercado, se suma a la linea de pro-
ductos de la empresa mostrando un
modelo innovador, ya que incluye
tecnologia BLDC con motor Brus-
hless, lo que garantiza una vida util
mas larga y evita el calentamiento,
otorgando mayor nimero de ciclos
al motor. Ademas, el Solo Intense
500 BLDC dispone de teclado inte-
ractivo para la configuracion y esta
preparado para recibir el Seg Setup,
transformando el motor comun en

Robot UNITREE ROBOTICS GO1 PRO

CYGNUS3=
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CYGNUS ELECTRONICS
www.cygnus.la

La nueva serie de robots cuadru-
pedos de alta velocidad son ideales
para la seguridad de grandes super-
ficies, perimetros y zonas de dificil
acceso. Cuentan con lo ultimo en
tecnologia para inspeccién remota
con transmision de audio y video y
pueden recorrer terrenos comple-
jos, detectando personas y ademas
permiten una sigilosa irrupciéon en
cualquier escenario.

Gracias a su sistema de seguimien-
to lateral inteligente, estos robots

esta problemética esaudn mayor silos
operadores deben monitorear mul-
tiples pantallas en simultaneo.

Digifort VCA es un avanzado motor
devideo analiticos que utiliza algorit-
mos de procesamiento de imagenes
para convertir video en inteligencia
accionable. Elntcleo del producto es
su avanzado motor de seguimiento
de objetos el cual monitoreo conti-
nuamente objetos en movimiento
y detenidos. El motor posee la inteli-
gencia capaz de ignorar condiciones
ambientales comunes como cambios
de iluminacion, movimiento de ho-
jas y/o ramas, ondulacion del agua,
entre otras.

Permite monitoreo de temperatura
para detectar fallas en, por ejemplo,
camaras defrio o freezers, o riesgo de
incendio por sobrecalentamiento de
maquinas. |

un motor Wi-Fi, lo que permite reali-
zar toda la configuracion a través de
la aplicacion S. Smart 4.0.

CARACTERISTICAS

« Aplicacion: Residencial / comercial

- Voltaje: 127/220V - 50HZ/60HZ

- Central INTENSE BLDC

- Modelo 55W (BRUSHLESS)

- Ciclos: 60 por hora

- Tiempo de apertura: 7 segundos

- Peso maximo de la puerta: hasta
500 kilos

«Incluye dos baterias de 1.3Ah.

- Compatible con App S. Smart 4. |

pueden caminar junto a un huma-
no y evitar obstaculos en todo tipo
de terreno. El modelo GO1 PRO, con
su sistema de control y manejo de
energia perfeccionado, puede an-
darauna velocidad de hasta 3.7 m/s
0 11.88 km/h con un tiempo de eje-
cucién de hasta dos horas y media.
Sus poderosos motores tienen una
torsién de 23.7 N.m en el cuerpo/
muslos y 35.55 N.m en las rodillas, lo
que también le permite realizar sal-
tos o volteretas. m
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contacto@isolse.com.ar

6. Simplex
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Fire Systems .

Conocé nuestro programa de Capacitaciones Gratuitas
. -

Oficinas comerciales: =
Tel. Fax: (5411) 4621 0008 (Lineas Rotativas)
Direccion: Comandante Peredo 433, ltuzaingé

(B1714BSC) Pcia. de Buenos Aires, Argentina ingenieria y soluciones en seguridad

Seguinos en las redes @isolsesrl
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Serie ONYX

Paneles de Inteligencia distribuida.
Flexibles, Expandibles y compatibles con versiones anteriores.
Facilmente integrable a redes y BMS.

Multiples canales de audio digital integrables.

Rapida Programacion, Uso y Mantenimiento.

Audio Evacuacion Digital

" | 'HeE=  DVC

= Integracion Full con Serie ONYX
- Opcional telefonia de Emergencia

FIIRE PROTECTION SYSTEMS

N Remedios de Escalada de San Martin 3325 1er. Piso
NEPA Villa del Parque, Barrio Santa Rita - C.A.B.A. - Argentina
MEMBER

Tel.: 54+11 2106.7783 - Cel.: (+54) 15.3481.0015
ventas@fpssa.com.ar . www.fpssa.com.ar
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VA% Eventos

Capacitacion Visonic

Organizada por Jonhson Controls

Técnicos y operadores accedieron al evento del fabricante en el que se mostraron nuevas tecnologias

y productos destinados a la seguridad, entre ellos el nuevo panel de Visonic, que mostrd excelentes

prestaciones a partir de una configuracién muy sencilla.

E | miércoles 21 de junio, con la
presencia de Francisco Briano
Fuentealba, Technical Acount Mana-
ger (TAM) Intrusién de la compafiia
Johnson Controls, se llevé a cabo una
nueva capacitacién para profesiona-
les en seguridad electrénica, en esa
oportunidad, orientada estrictamen-
tealosdepartamentostécnicosdelas
distintas empresas de monitoreo de
Mar del Plata y zona de influencia, asi
como también para técnicos e inte-
gradores particulares.

Lajornada de trabajo comenzé alas
10conunadescripciéndelnuevo pro-
ducto, ya disponible para el mercado
argentino y que promete estar entre
loselegidos porlascentralesde moni-
toreo: el PM360R de Visonic.

Se trata de un panel que pertene-
ce al segmento de los denominados
HUB, yaqueintegrareceptorinaldm-
brico Power G, compatible con toda
la plataforma de productos NEO de
DSC, comunicador Ethernet, WiFi y
GPRS, bateria, sirena, teclado y una
funcionalidadinéditaenestetipode
productos puede ser utilizado como
access point a la red de WiFi local,
posibilitandounaredexclusivadedi-
cadaalaseguridad, utilidad que pue-
de ser aprovechada, por ejemplo,
para camaras de vigilancia. También
se recordaron las caracteristicas de
Power Manage, un software de ges-
tion también muchas estaciones de
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monitoreo de alarma.

Este software permite la recepcién
de eventos via Ethernet o GPRS de
equipos Neo, PRO y VISONIC y, ade-
mas, lainteracciénenformatotal con
los paneles, tanto en sus funcionali-
dadesdeusuariocomoenlasfuncio-
nalidades técnicas de configuracion.
Los beneficios que este control brin-
dasonmuy valorados porlos nuevos
usuarios de esta innovadora plata-
forma.

A su vez, Power Manage permite
administrar la app Connect Alarm,
siendo cada estacion de monitoreo
el propio proveedory administrador
de dicha aplicacién, dando control
total de este beneficio para el usua-
rio final. A continuacion, y luego de
un breve corte para el almuerzo se
procedié a la interaccion directa con
los equipos.

INSTALACION DE EQUIPOS

Cada grupo de dos técnicos tenia
a su disposicién un panel Visonic
PM360R, un panel NEO HS2032, con
teclado y comunicador TL2803G, un
PG9945 y todos los elementos nece-
sarios para la conexion, tanto a la
energia eléctricacomo a la red dedi-
cadaalacapacitacion.

Se trabajoé en primera instancia con
el panel Visonic PM360R, se hizo hin-
capié en la facilidad y rapidez de su
configuracion, tanto en cuanto a los

parametros referidos a la comunica-
cién como en las otras configuracio-
nes necesarias para el uso habitual,
(enrolamiento de zonas, tiempo, u-
suario, etc.).Laconfiguraciénatravés
del teclado es muy fluida e intuitiva,
sin embargo, hay otro método de
que facilitaaun maslatarea.

Se habilité lamodalidad de progra-
macion a través de WiFiy por medio
de la app Alarm Install, en este caso
utilizada para PM360R, agilizando
aun mas las configuraciones para
ponerlo en funciones. Es destacable
que, si bien ninguno de los partici-
pantes habia utilizado este nuevo
panel, todos lograron configurarlo
exitosamente en tiempoy forma.

Luego se trabajé con el panel NEO,
conocido por la mayoria de los asis-
tentes, despejandodudasyrepasan-
dolaconfiguraciéndel comunicador
TL2803G. Francisco Fuentealba ofre-
cidalosasistentesunaplantillaconel
resumendelaconfiguraciénhabitual
y en todas las variantes de los comu-
nicadores compatiblesconNeo. Para
finalizar la reunion, organizada en
las instalaciones de JRI, distribuidor
marplatense de sistemas de seguri-
dad, se realizé una demostracion en
vivo del funcionamiento de Power
Manage dondesevioreflejadasenel
servidor Demo de la plataforma to-
dos los paneles de los participantes
alevento.



EVITE MULTAS E INTIMACIONES
CONTRATE EMPRESAS LEGALMENTE

HABILITADAS

SERVICIO DE EXCELENCIA b 7
MONITOREO MAYORISTA SESWVTEL

Solutions

¢POR QUE ELEGIRNOS?

- Empresa legalmente habilitada.

- Pioneros en aplicar y asesorar sobre los
alcances de las normas IRAM vigentes.

- Mas de 30 anos de monitoreo ininterrumpidos.

.QUE OFRECEMOS?

- Tarifa 100% plana.

- Servicios para casas, comercios, edificios y barrios privados.

- Proveemos tétems de seguridad para consorcios.

- Servicios de Video Verificacion, deteccion de incendios y logistica
vehicular.

- Recepcidén de todos los vinculos de comunicacion.

« APP celular personalizada con el logo de su empresa.

- Servicios personalizados conforme a las necesidades del cliente
final.

BENEFICIOS Y PREMIOS EXCLUSIVOS PARA EMPRESAS QUE
SUPERAN LAS 10, 30, 50 Y MULTIPLOS DE 100 CUENTAS.

NOS AVALAN MAS DE 30 ANOS DE TRAYECTORIA Y SABEMOS
COMO CUIDAR EL FRUTO DE TU TRABAJO.

EMPRESA DE SEGURIDAD MIEMBROSDE  CENTRAL DE MONIToReo | L& Oral- Juan Domingo Peron 3455,
ACORDE NORMA IRAM 4174 Valentin Alsina

Qﬁgﬁ&_A - Tel. 0810-999-SESY(7379)
e m ventas@sesytel.com.ar
@mnnn - https://monitoreomayorista.sesytel.com.ar/
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VA% Eventos

Presentacion de Detnov

Nueva distribucion de Security One

La marca espaniola fue presentada como nueva representacion de Security One, que suma una nue-

va distribucion a sus ya prestigiosas marcas. Los productos Detnov se encuentran presentes en mds

de 65 paises.

S ecurity One presento sus nue-

vas soluciones en sistemas de
deteccién de incendios, a través de
la marca espanola Detnov. La pre-
sentacion, llevada a cabo el pasado
28dejunioenlasededeldistribuidor
argentino, estuvo a cargo de Gerar-
do Gonzalez, Director de ventas La-
tinoamérica, Brasil y Caribe.

A'lo largo de tres horas, los partici-
pantes pudieron conocer todas las
soluciones de la marca, que incluye
una gama completa de sistemas de
deteccion de incendios: sistemas de
deteccion analdgicosy convenciona-
les, sistemas de extincion de incen-
dios, detectores especiales, detec-
cion de gas y monoxido de carbono
y un moderno sistema de megafonia
y evacuacion por voz.

Entre los productos mas destaca-
dos,laempresamostrétodasugama
de soluciones Vesta, un sistema de
deteccion y alarma analdgico con
caracteristicas de configuracion y
funcionalidad unicas en el mercado.

DETNOV

“Lacompaiiiaes un fabricante espa-
nol que disefa sistemas de deteccién
de incendios mediante soluciones
eficaces de elevado contenido tec-
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nolégico, que cuenta con un equipo
deingenierosaltamente cualificados.
Se le ha conferido a Detnov la sol-
vencia y la identidad necesarias para
posicionarse como referente a nivel
mundial en el disefio y fabricacion de
sistemas de deteccion de incendios”,
detallé Gerardo Gonzalez durante la
presentacion de la marca.

La estrategia seguida por Detnov
durante los ultimos anos le ha per-
mitido conseguir productos con tec-
nologia avanzaday lograr un disefio
vanguardista. “La constante evolu-
cién de nuestra metodologia nos
proporciona la libertad de ofrecer
a nuestros clientes productos mas
avanzadosy fiables diaadia”,amplio
el directivo.

Detnov es una empresa claramente
tecnoldgica, que concibe la innova-
cién como un proceso de crecimien-
to continuo paraseraplicadoentodo
el proceso de desarrollo del produc-
to, disponiendo de laboratorios pro-
pios para ensayos de compatibilidad
electromagnética y calibracion, lo
cual les permiten garantizar la cali-
dad de todos sus productos con los
mas altos estandares de exigencia.

Una red de distribuidores reparti-
da alrededor del mundo, consolida

la presencia internacional de Det-
nov en el mercado, combinando la
superioridad del producto con una
amplia red de distribuidores inte-
grada por profesionales que entien-
den las necesidades de cada regién.
“Nuestra presencia en mas de 65
paises garantiza nuestra vision glo-
bal de la deteccion de incendios”,
dijo Gonzalez sobre la idoneidad de
la empresay sus soluciones.

“Nuestra mayor inversién se en-
cuentra en el desarrollo de nuevas
tecnologias. Es una estrategia que
permite anticiparnos a las necesida-
des y nos situa en primera linea del
mercado”, amplid.

La calidad forma parte de los valo-
res y el compromiso con su identi-
dad, porlo que lagama completa de
sistemas de deteccién de incendios
Detnov, garantiza los requisitos fun-
cionales necesarios para cada tipo
deinstalacion.

Con la inclusién de Detnov entre
sus distribuiciones, Security One su-
ma una nueva oferta de calidad para
sus clientes, que ya incluye produc-
tos de primera marca en video vigi-
lancia, control de accesos, intrusion,
energia y conectividad, entre otros
rubros. |



SISTEMAS DE CONTROL DE ACCESO

Puertas Automaticas | Molinetes | Pasillos de Seguridad

DCM Solution, principal fabricante de equipamiento para sistemas de
control de acceso, ofrece una linea completa de productos para asistir a
distribuidores e integradores a mejorar las soluciones de seguridad y hacer
crecer su negocio.

Para mas informacian visite WWww.dcm.com.ar B I‘ m

solution
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kitexperto.com

experto

Kit Experto sigue creciendo,
amplia su plataforma digital
sumando esta novedosa

y fundamental herramienta
para empresas integradoras

y profesionales independientes.

o

Ingresar

Accedé a nuestro
universo de
servicios

R

Escaned el QR para
mas informacion
sobre la plataforma
de Kit Experto.

;Dudas? ;Escribinos!

® 54341 528-6300 www.kitexperto.com @

® 5493416524727 @ /kitexperto
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TR ROSARIO
Exitosa Jornada de Seguridad

www.jornadadeseguridad.com.ar

en la Ciudad de Rosario

La tercera Jornada de Seguridad en la Ciudad de Rosario superd todas las expectativas de organi-

zadores y expositores. El evento, realizado el pasado 28 de julio, brindé a los asistentes un entorno

tecnoldgico dptimo para fortalecer sus negocios.

h & AN
X, BigDipper {Abykom caABLEFACTOR

ESA  Fultime

E | 28 de julio, se llevé a cabo la

terceraedicidndelaJornadade
SeguridadenlaProvinciadeSantaFe.
A diferencia de las dos ediciones an-
teriores que tuvieron lugar enla Ciu-
dad de Santa Fe, esta tercera edicién
sedesarrollé enlaCiudad de Rosario,
especificamente en el Salén Antonio
Berni del Centro de Convenciones
del Hotel Ros Tower.

Esta Exposicion de Seguridad In-
tegral fue organizada por Negocios
de Seguridad, el principal medio de
comunicacién en torno a empresas,
productos y servicios de seguridad
electrénica, junto con One Dor, una
destacadaempresa especializadaen
las ultimas tecnologias aplicadasala
seguridad.Eleventocontéconlapar-

v CMR  coNTROLE)  CYGNUSH:
S ¢

Organizan
Negocios de o
Segurid
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= 2 =
4 GARNET GETTERSON) HandCell~ Hellgrin mkvision

ticipacion de 50 empresas exposito-
ras, muchas de las cuales ya habian
formado parte de ExpoSeg Cérdoba
en mayoy Expo Seguridad Mendoza
en marzo de este afo. Estos eventos
también fueron organizados por Ne-
gociosdeSeguridadencolaboracion
con las cdmaras sectoriales locales.
Esta destacada exhibicién tecnolé-
gica, atrajo a mas de 500 asistentes,
quienes tuvieron la oportunidad de
establecer contacto directo con los
principalesfabricantesydistribuido-
resprovenientesdediferentespartes
del pais. La mayoria de los asistentes
fueron instaladores, integradores
y empresas del territorio Santafesi-
no, interesados en la gran variedad
de productos y servicios exhibidos,

provenientes de reconocidas mar-
cas tanto nacionales como interna-
cionales.

La muestra contd con el apoyo y la
presencia de cdmaras empresariales
y asociaciones del sector, como CA-
SEL, CEMARA, CESEC, CEMSEC, CA-
SES, IFPO, CAPSI, EIOJO 911, Revista
Innovaciény Pampa Marketing.

Desde Negocios de Seguridad ce-
lebramos el éxito de esta jornada, ya
quebrindalaoportunidaddeinterac-
tuarconlosprotagonistasylideresde
la industria no solo en Buenos Aires.
Las presentaciones continuaran este
afoenTucumény Mar del Plata.

A continuacion, ofrecemos un re-
corrido visual de esta exitosa expo-
sicion.m
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~,’ CAMARA ARGENTINA
DF SEGURIDAD ELECTRONKA

Telecomunicaciones, CCTV/CATV,
Energia, Comunicaciones, Redes Lan
0 cualquier cable especial bajo
especificaciones de nuestros clientes.

Maxima calidad de produccién
Mejor costo beneficio
Normas y Especificaciones

CABLEFACTORY

D +54 9115041-2113 i danieltognoli@cablefactorysa.com.ar @ www.cablefactorysa.com.ar
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Baterias importadas para motos (acido y Gel) "

Aplicables en motocicletas, grupos electrégenos, etc.

BATERIAS NACIONALES PARA ENERGIA SOLARY EOLICA  stock permanente en baterias importadas

también tenemos en stock permanente

De 12Volt 105 ah y 6 Volt 225 ah baterias de 12 volt 7 amp nacionales recicladas,

marca RISTTONE.
Se recomienda su uso solo en alarmas.

RISTTONE

Tecnologla de punta

Nuevas Baterias de Litio de 12-24-36-48 Volt en diferentes amperes

BATERIAS PARA : Alarmas, UPS, Luces de Emergencias, Boyeros eléctricos, Juguetes, etc.
* Cortadoras de Césped - Carros de Golf - Hidrolavadoras Barredoras - Tijeras Hidraulicas - HidroGriias
* Motos: Importadas / Nacionales - JetSky - Cuatriciclos
» Automotores - Camiones - Grupos Electrogenos

TRABAJAMOS CON TARJETAS DE CREDITO
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MasterCard

RISTOBAT -
@batenasrlstobat
RISTOBAT S.R.L. Cangallo 3984 - (1872) Sarandi - Buenos Aires - Argentina

Tel: (54 11) 4246-1778 - Fax: (54 11) 4246-6447
info@bateriasristobatsrl.com.ar - ventas@bateriasristobatsrl.com.ar - www.bateriasristobatsrl.com.ar
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Mas de 40 anos
brindando

calidad y excelencia
en nuestros cables

Especialistas en cables para
comunicaciones, transmision de
datos e interconexionado

de Sistemas de Vldmnancia.

NUESTROS PRODUCTOS:
CABLES s TRANSMISION ./ PARASISTEMAS 7= CABLES
TELEFONICOS ~ DEDATOS ‘ DE SEGURIDAD *.- =" ESPECIALES

« Multipares Plantel Interior = Cables UTP Interiory Exterior Cat.5 « Cables Telefénico Blanco « Cables Blindados Par Compensados

+ Multipares Subterrdneos + Cables UTP Auto Suspendido Cat.5 « Cables para Intercomunicadores « Desarrollos Especiales

« Multipares Auto Suspendidos « Cables FTP Interior y Exterior Cat.5 « Cables Coaxiales RG59u

« Cables de Instalacién Interna + Cables FTP Auto Suspendido Cat.5 + Cables UTPy FTP Interior y Exterior

yAcometida + Cables para Sensores de Incendio

Asesoramiento Especializado

Varela 3525/41 « C.A.B.A. ® Argentina g
Tel. (5411) 4919.0974 = Cel. 15 6786.4223 icor'
l/ /"\”

o ventas@anicorcables.com.ar
CEMARA BaSEI www.anicorcables.com.ar %

Cirmor g ,
da Monioeeo do Alormos Camara Argentina
do b Ropiico Argertina de Seguridad Electrénica
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Reunion con entidades oficiales

Avanza la agenda comiin entre
CEMARAY el Gobierno bonaerense

Ya a mitad de 2023, es relevante mencionar los temas mds destacados tratados hasta
el presente por la Camara, entre ellos las reuniones y resultados con la Subsecretaria
de Gestion de Registros y Seqguridad Privada de la provincia de Buenos Aires.

CEMARA y la Subsecretaria de Ges-
tion de Registros y Seguridad Privada
de la provincia de Buenos Aires siguen
avanzando en una agenda comin de
trabajo y a lo largo del ano y luego de
cincoreuniones,se pudo canalizardife-
rentes cuestiones, dudasy dificultades
planteadas por los representantes de
las empresas que operan en territorio
bonaerense. Para ello, previamente
se llevaron a cabo encuentros con las
empresassociasimplicadas, las cuales
informaron sobre sus dificultades a fin
de, a través de la Cadmara, poder con-
sultar al organismo oficial.

Uno de los temas generales plantea-
dosfueuninconvenienteconlacargade
datos de los objetivos, que presentaba
algunas inconsistencias. Por ejemplo,
algunas localidades que no figuraban
en el listado de objetivos, inconvenien-
tes que generaban que las empresas
figuraran con menos objetivos declara-
dosy, alavez, hubiera zonas que direc-
tamente figuraban sin ningln objetivo
declarado por ninguna empresa.

Actualmente, se esta redactando un
instructivo para facilitar a las empre-
sas socias habilitadas el “paso a paso”
para altas de objetivos y otras gestio-
nes. Segln advierten desde el ente
publico, la falta de cumplimiento de
estas gestiones acarreara fuertes san-
ciones para las empresas.

También se plante6 una consulta,
frecuente entre nuestros asociados,
referente a la habilitacion de empresas
gue no cuentan con estacién de moni-
toreo propia. Sobre este tema, desde
la Subsecretaria de Gestion de Regis-

tros y Seguridad Privada informaron
gue toda empresa que emita factura-
cion por dicho servicio y/o posee car-
tel disuasivo, debe habilitarse ya que
de otra forma sera pasible de multas.
Cabe aclarar que esta respuesta no se
encuentra plasmada por escrito.
Aprovechamos para recordar a los
socios sobre la importancia de gestio-
nar las habilitaciones pertinentes y las
declaraciones de objetivos entiempoy
forma. Cumplir las normas también es
una forma de regular y profesionalizar
a la industria, a la que protegemos y
construimos entre todos a diario.

AREA DE ASESORAMIENTO LEGAL

CEMARA esta organizandose interna-
mente para poder propiciar un area
especifica, a través de la cual brindar
asesoramiento legal, guia y ayuda a
los socios ante situaciones conflictivas
que puedan tener relativas a la activi-
dad.Deestaforma, podra contarconun
respaldo adicionalanteinconvenientes
legales. También se inici6 el andlisis
de aquellos cambios necesarios en el
Estatuto Social y consecuentemente,

en el Reglamento Interno para contem-
plar en el mismo actualizaciones que
aportarian beneficios al funcionamien-
toy expansion de la Camara.

En linea con estas modificaciones, la
Camaraquiere ampliarlos alcances del
Codigo de Etica y darle mayor agilidad
a los procesos que alcance el mismo,
para lo cual abrirad una mesa de debate
y modificara el mismo conjuntamente
con el Estatuto.

CEMARA también participd, junto a
CAESI, como miembros de la Comision
de Asuntos Legales, de las negocia-
ciones paritarias con los gremios de la
Seguridad Privada y se redact6

un nuevo reglamento para Delegacio-
nes delinterior, de modo de encuadrar
adecuadamente dichas gestiones.

CEMARA sigue manteniendo reunio-
nes con las empresas de telecomu-
nicacién, acompanada de las demas
camaras de la actividad, para aportar
propuestas creativas que puedan dar
una solucién optimizada al esquema
preexistente las bajas de servicios de
telefoniacon parde cobreydelapagado
previsto de los servicios 2G y 3G.
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éSos instalador independiente?

Sumate a nuestra red de distribucion
nacional y ofrecé el servicio de monitoreo mas efectivo
a tus clientes conectandolos con nuestro servicio de

monitoreo.

Consulta los beneficios que tenemos para vos.

Conocé mas
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Monitoreo.com
es una agrupacion de
profesionales y empresas dedicadas a
la seguridad que comparten recursos y experiencias.
Hacemos monitoreo en RED por internet desde
hace 20 anos y continuamos desarrollando la
Seguridad 4.0 con planificacion para una
vision compartida, acompanada de
un plan de carrera.

En monitoreo.com, no nos adaptamos a los cambios,
nos ADELANTAMOS.

@ monitoreo.com’

Lo invitamos a formar parte de nuestra RED mundial de profesionales:
Asociese en www.monitoreo.com/socio
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@ Security Warehouse

TENEMOS EL PRODUCTO
QUE ESTAS BUSCANDO

HIKVISION

@ nNoTIFIER” &7 Ezviz
DSC TAKEX ¢ Xxtralis

STOCK ENTREGA
DISPONIBLE INMEDIATA

CONTACTO

Italia 779 @securitywarehouseuy
Colonia del Sacramento, Uruguay www.securitywarehouse.com.uy
@ +598 91 670 067 info@securitywarehouse.com.uy
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SEA UN EXPERTO DE LA SEGURIDAD ELECTRONICA
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Big Dipper | www.bigdipper.com.ar

Simplificando los Controles de Acceso

Los equipos de control de accesos siguen ganando terreno en el mercado gracias a su versatilidad,
amplitud de modelos y, fundamentalmente, a la sequridad que ofrecen
a la hora de resguardar el ingreso a un lugar.

En el mundo actual, donde la seguri-
dad se convirtié en una prioridad, los
controles de acceso juegan un papel
fundamental y desde empresas hasta
instituciones educativas y espacios
publicos, necesitan contar con un sis-
tema confiable y eficiente para ges-
tionar los accesos.

Algunas de las problematicas que con-
lleva esta necesidad son:

* ALTA DIVERSIDAD DE DISPOSITIVOS:
debido a la gran diversidad de equipos
de control de acceso, el cliente puede
encontrarse con un problema a la hora
de ofrecerlos, ya que no quedan claros
los limites o gamas de equipos que re-
queriran cierto tipo de clientes, ya que
la necesidad de una pyme sin dudas
diferird de la que tiene un hospital o
un centro educativo.

 FALTA DE INFRAESTRUCTURA: suele
suceder que, en la mayoria de lugares
antiguos, en el momento de su cons-
truccion, no se tuvieron en cuenta las
posibilidades de anadir en el futuro
sistemas de control de acceso, por lo
que no cuentan con la infraestructura
necesaria para colocarlo de manera
correcta.

* COSTOS ELEVADOS: la ultima proble-
matica radica en el costo de los equi-
pos en si, junto a la necesidad de
instalar un software que permita acce-
der de manera remota a los mismos en
un servidor, situaciéon que puede que
no haber sido prevista. Estos factores,
sumados al costo de la mano de obra
de las instalaciones, suele desanimar
a duenos de Pymes, locales o institu-
ciones en las que solo se necesiten
controlar 1 o 2 o dos accesos.

Para solventar estas problematicas,
desde Big Dipper vamos a mostrarles

equipos de ControliD con los que van
a poder abarcar desde una institucion
que busque un control de acceso sim-
ple hasta proyectos que requieran de
un software centralizado.

* EQUIPOS AUTONOMOS: dentro de las
caracteristicas mas importantes es
que la mayoria de los equipos de Con-
trol iD pueden ser utilizados como
equipos autobnomos, tanto de manera
off line (fuera de linea) mediante un
puerto USB para carga y descarga de
usuarios, horarios, etc., como on line,
ya que cuentan con un software web
embebido, por lo cual conectandolos
alaredy configurdndoles una IP ya se
podra acceder de manera remota al
equipo, sea para configuracion, ges-
tién de usuarios y horarios o manejo
de reportes de acceso

* SEGURIDAD ADICIONAL: otro punto
fuerte de estos equipos es que “sepa-
raron” del equipo las conexiones tanto
del manejo de la puerta como de los
sensores y lectores esclavos. Todas
estas conexiones se manejan a través
de la SecBox, que se instala por sepa-
rado del equipo para sumar mayor se-
guridad a la instalacién.

Algunos de los equipos que podemos des-
tacar de nuestro portfolio, en tanto, son:

* iDFace: es un control de acceso con
diseno modernoy elegante que posee
un potente motor de reconocimiento
facial. Gracias a este algoritmo, per-
mite detectar rostros vivos, reconocer

personas con barbijos e identificar
hasta 10.000 rostros.

El equipo tiene conexion TCP/IP y un
puerto USB Host y cuenta con el pro-
tocolo SIP embebido el cual, junto a su
certificacion IP65y los protocolos de
video ONVIF y RTSP, lo convierten en
un equipo ideal para ser utilizado de
multiples maneras.

* iDFlex: es un equipo de control de ac-
ceso de disefio moderno, compacto y
robusto. Este pequeio equipo cuenta
con conexiones TCP/IP y USB Host ade-
mas de poseer una capacidad de hasta
6.000 huellas y 200.000 usuarios, que
junto con su software embebido lo
convierte en una opcién muy tenta-
dora para ofrecer a los clientes

* iDUHF: es una antena orientada a
simplificar el control de acceso vehi-
cular, ya que cuenta con la posibilidad
de utilizarse sin una controladora, ma-
nejando el acceso vehicular desde el
software embebido del equipo a tra-
vés de la SecBox. También cuenta con
la posibilidad de utilizarse como un
lector esclavo integrandose a sistemas
de acceso que ya estuviesen instala-
dos. Cuenta ademas con la posibilidad,
utilizdndose como equipo autébnomo
de registrar los tags de autopista para
hacer mas sencilla suimplementacion.

Big Dipper

+54 11 4481-9475 - ventas@bigdipper.com.ar
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Somos el futuro
tecnologico
dela segurldad

Reconocemos la importancia de impulsar la seguridad, a un
siguiente nivel. Sabemos como se hace y nos apasiona.

</>
TECNOLOGIA ASESORAMIENTO PLANIFICACION DESARROLLO
APLICADA Y SOPORTE IT DE URBANIZACION Y APLICACION
EN SEGURIDAD PROFESIONAL INTELIGENTE DE SISTEMAS

Brindamos soluciones
de transformacién digital
segun las necesidades de

cada cliente.

Los sistemas de nuestros
clientes siempre estan
operativos y funcionando de
la manera eficaz.

En cada cliclo de vida de los
proyectos los planificamos,
desde laidea, el proceso,
hasta la puesta en marcha.

Contarmos con la gama de
productos més completa
e innovadora para un
servicio llave en mano.

Q 381 6369676
SANTIAGO 727, S. M. DE TUCUMAN
TUCUMAN - ARGENTINA

E info@matechinnovation.com.ar
www.matechinnovation.com.ar

¢ MaTech

INNOVATION IN TECHNOLOGY
(f (©) 3 @matechinno

MAS INFORMACION

Miembro de la Asociacion

Latinoamericana de Seguridad (ALAS)
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Sumate a la comunidad virtual

Ahora

mas importante dedicada a También en
WhatsApp

los Sistemas de Seguridad
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Lo que buscas

. alguien lo tiene.
Lo que ofrecés
. alguien lo necesita.

Unite ahora entrando en:
http://groups.google.com.ar/group/negociosdeseguridad/
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EXP-RF, expansor de
radmfrecuenma.

una solucion para ampliar el drea de cobertura
en sistemas inalambricos

El expansor de radiofrecuencia, un producto muy esperado y que se agrega

a la linea de productos de tecnologia inaldambrica, ofrece’'una forma eficiente y
econdmica de ampliar el area de cobertura de los sistemas de seguridad, sin

la necesidad de incorporar teclados adicionales. '

\ !
. /

Ingresa aqui
para mas informacion

— www.garnet.com.ar —

EclcIclols.

¢, +54 (11) 7078-6869

™ info@garnet.com.ar
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@ GARNET

DISTRIBUIDOR
- AUTORIZADO
SEGURIDAD ELECTRONICA

Premiado como
DISTRIBUIDOR NRO 1 EN VENTAS
Garnet Technology

Hace mas de 15 afios que trabajamos codo a codo con nuestros
clientes para hacerles la vida mas facil con servicio, capacitacion
y asistencia técnica.

Llegamos a todo el pais y superandolos $100.000 en una sola
compra, hacemos el envio grati y

e VW 4/
Entremos en contacto, estamo;p

—

Casa Central
(O +54 11 2649-5779
X ventas@dexa.com.ar

@ Mariano Pelliza 4112, Munro, Buenos Aires

Tucuman
¢, (0381) 484-5558
X tucuman@dexa.com.ar

@dexa.seguridad
() @DexaSeguridadElectronica
(in) @dexa-seguridad www.dexa.net.ar

Q Santiago del Estero 1351, San Miguel de Tucuman



www.dexa.net.ar
https://www.garnet.com.ar/Donde-Comprar/Distribuidores-Autorizados
www.dexa.net.ar

X IB&E] T

Nuestra misic
Incorporacion de tecnologia en

empresas y hogares, para
gue las personas mejoren su

calidad de vida.

Queremos ser referentes en la region del NOAVaereemos que el mejor
camino es elevando el nivel de conocimientos téenicos démuestros clien-

tes instaladores, y en ese sentido nos sentimaos My apoyados por la
confianza que recibimos de Garnet Technology.

Tucuman

X info@xibei.com.ar (. +54 381 637-7029
@xibeisrl Q@ Direccion: San Martin 1493 - San Miguel de Tucuman

¥ ©@xibei.distribuidora Salta
Q, +54 387 574-0393

www.xibei.com.ar Q Pje Roldan 85 (frente shopping AltoNoa)
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SG INGENIERIA SRL DISTRIBUIDOR
@ CORRIENTES DEBILES @ GARNET

Una empresa de servicios y
soluciones profesionales en
corrientes débiles

Basados en el compromise de todos los integrantes de la empresa,
logramos el reconocimiento de nuestros clientes y la sociedad,
generando relaciones duraderas con todos ellos

(O +54 0362 15 4785575
¢ 54 0362 444-7495
@sg.ingenieria.srl Q@ H. Yrigoyen 554, Resistencia - Chaco

® @sg.ingenieria.srl X sgingenieriasri@gmail.com
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Nota de tapa

EXP-RF, expansor de
radiofrecuencia.

una solucion para ampliar
el drea de cobertura en
sistemas inalambricos

Garnet, lider en soluciones de alarmas, se enorgullece en
anunciar el lanzamiento del expansor de radiofrecuencia
modelo EXP-RF, un producto muy esperado y que se agrega a
su linea de productos de tecnologia inalambrica. Este nuevo
dispositivo ofrece una forma eficiente y economica de ampliar
el drea de cobertura de los sistemas de seguridad, sin la
necesidad de incorporar teclados adicionales.

El modelo EXP-RF representa un hito en el desarrollo de
tecnologia inalambrica de Garnet al ofrecer una solucion
gue proporciona a los instaladores y usuarios una
alternativa mas conveniente y rentable.

Una de las principales ventajas del modelo EXP-RF es su
facilidad de instalacion. Los instaladores y técnicos de
seguridad pueden incorporar este expansor de radiofre-
cuencia de manera rapida y sencilla, lo que ahorra tiempoy
recursos valiosos en el proceso de instalacion del sistema
de seguridad. Ademas, su disefio compacto lo convierte en
una opcidn ideal para una variedad de entornos, desde
residencial hasta comercial.


https://www.garnet.com.ar/
https://www.garnet.com.ar/
https://www.garnet.com.ar/Noticias/Productos/GARNET-PRESENTA-EL-EXPANSOR-DE-RADIOFRECUENCIA-MODELO-EXP-RF-UNA-SOLUCION-PARA-AMPLIAR-EL-AREA-DE-COBERTURA-EN-SISTEMAS-INALAMBRICOS

4% GARNET
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Con el modelo EXP-RF, los instaladores garantizan
una conexion estable y confiable en la instalacion de
la alarma, eliminando las preocupaciones por las
dreas de sombra o las distancias largas en entornos
complejos como grandes galpones o casas de
dimensiones fuera de lo comun.

El expansor de radiofrecuencia modelo EXP-RF se
suma al extenso portafolio de productos de Garnet
continuando de esta manera liderando el mercado
al proporcionar soluciones profesionales de
seguridad.

-
r Activado
St YiieS paian

El expansor EXP-RF
representa un hito en la
tecnologia inalambrica de
Garnet, ofreciendo a
instaladores usuarios una
alternativa conveniente y
rentable para extender el
alcance de los sistemas
de seguridad.
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Somos la prinéipai distribuidora ﬂ
de Tecnologiaen Segutidadpara
Santiago del Estero y NOA

Representamos y distribuim@s marcas y soluciones lideres,
homologadas por las principales agencias de tecnologia aplicada
a la seguridad a nivel mundial.

Nos enfocamos en satisfacer las demandas de los distintos
sectores, tanto Gremio coma corporaciones, y generar

un impacto positivo.

Estamos comprometidos con la busqueda de soluciones
integrales en el campo de la tecnologia de seguridad.

¢, +54 385 3195-555

(O +54 385 3195-555 X info@ip4tecnologia.com
@ip4tecnologia Q@ Ruta 9 Km 1127, El Zanjén, Sgo del Estero

® @lp4tecnologia www.ip4tecnologia.com
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Persaltum SR

soluciones faciles

Acercando soluciones en
seguridad electronica para todo
el Noroeste.

Somos la primera distribuidora radicada en la ciudad de San
Fernando del Valle de Catamarca con mas de 20 aios en el rubro,
dedicada a la distribucion de equipamientosy accesorios de seguridad
electromca con la mejor atencion personalizada, asesoramiento y con la
4 firme conviccion de ser referentes.ensnuestra’region.

tl

@ +54 0383 468-5828
¢ +54 0383 464-0222 / 0383 465-4037
Q@ Av Alem 113 - San Fernando del Valle de Catamarca

X info@persaltumseguridad.com.ar

) @persaltumsf

www.persaltumseguridad.com.ar
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INSTALADOR

—

il T

Somos la primera Distribuidora de Marcas Nacionales e l:—'— LSS
Internacionales en el NOA de Sistemas Integrales de Seguridad — |
Electrénica tales como alarmas de intrusién, incendio, CAmaras -

de Seguridad, Automatizacién de Portones, Cercos Eléctricos,
Accesorios, Cables, Baterias y todo lo necesario para la instalacién

de dichos sistemas.

i [

Nuestra Distribuidora se esmera en la atenciéon
Comercial y Técnica a cada cliente, precios competitivos
y permanente stock.

™ Todoseguridadnoa@gmail.com
@ Av. Ente Rios 756, Salta Capital, Salta
www.todoseguridadnoa.com.ar
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Garnet Programmer, la evolucion
en la programacion de alarmas

4% GARNET

TECHNOLOGY

www.garnet.com.qar
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EN UN ECOSISTEMA TOTALMENTE INTEGRADO Y DEDICADO ESPECIFICAMENTE A LA
. SEGURIDAD COLECTIVA DE LAS PERSONAS.

SAFE CITY es una vision de desarrollo urbano que
integra multiples soluciones de tecnologia de la
informacion y comunicacion (TIC), Internet de las
cosas (loT) y practicas innovadoras volcadas a

la seguridad.

Esta solucion tiene como objetivo reducir los delitos y
mejorar los tiempos de respuesta del accionar policial.
Con su aplicacion, Safe City logra como resultado una
ciudad mas segura para toda su poblacion.
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SWITCH DISENADOS ESPECIALMENTE
PARA CAMARAS IP

(;i [ 1117

y
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SWITCH CCTV POE PROFESIONAL

Con innovador sistema de refrigeracion
gracias a su geometria de conveccién

« Sin partes mecanicas
» Sin contaminacion sonora
« Mayor confiabilidad

Disipacidn Conveccion

GARANTIA DE POR VIDA c@ GARANTIA

CYGNUS 2 www.cygnus.la

electronics


www.cygnus.la
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LINEA ENTRY LEVEL

5$1004-60

100 | | 6owW
. Mbps | | POE
=

4 ports entry level

= 4x puertos PoE+ @100Mbps

= Hasta 60W total PoE

= Uplink: 2x Ethernet @100Mbps
» Modo CCTV hasta 250Mts

+ 1.25Gbps / 0.88Mpps

$1008-120

100
Mbps

8 ports entry level

« 8x puertos PoE+ @100Mbps
« Hasta 120W total PoE

« Uplink: 2x Ethernet @1Gbps
» Modo CCTV hasta 250Mts

« 5.6Gbps / 4.2Mpps

$1016-200

® 300W
T PoE
16 ports entry level

« 16x% puertos PoE+ @100Mbps

+ 300W total PoE c/ indicador consumo
« Uplink: 2x Ethernet @1Gbps +

1x fibra optica SFP

« Modo CCTV hasta 150Mts.

$1024-300

@:@ 420W
T PoE
24 ports entry level

« 24x puertos PoE+ @100Mbps

« 420W total PoE c/ indicador consumo
« Uplink: 2x Ethernet @1Gbps +

1x fibra optica SFP

* Modo CCTV hasta 150Mts.

+ 7.2 Gbps / 5.36Mpps

LINEA HIGH END

$2004-240

Ej 1000 ’oi‘ 240W

4 ports industrial PoE

= Alimentacion redundante

« Fanless: disipacion de calor
sin ventilador mecénico

+ 4x puertos Hi-PoE @1Gbps

= Hasta 240W total Hi-PoE

= Uplink: 2x Ethernet @1Gbps +
2x fibra 6ptica SFP

= 5.6Gbps / 4.2Mpps

$2024-420-FL

DE POR VIDA

$2008-150-V2

i 1000 “'\

8 ports industrial PoE

« Alimentacién redundante

« Fanless

« 8x puertos PoE+ Gigabit @1Gbps
« Hasta 150W total PoE

= Uplink: 4x fibra 6ptica SFP
(soporta fast-ring)

« Modo CCTV por consola

= Administrable L-2

= Salida a relay programable por
caida de enlace

= 24Gbps / 17.9Mpps

24 ports high end PoE

» 24x puertos PoE+ @1Gbps

* Hasta 420W total PoE

* Uplink: 4x puertos Fibra SFP @1Gbps
* Administrable L-2

* 56Gbps / 41.7Mpps

\J

info@cygnus.la

$2024-420

24 ports high end PoE

= 24x puertos PoE+ @1Gbps

+ Hasta 420W total PoE

= Uplink: 2x Ethernet @1Gbps +
2x fibra éptica SFP

+ Administrable L-2

+ 56Gbps / 41.66Mpps

58024-10G / S824-10G

+ 8.8 Gbps / 6.55Mpps

24 ports modular core switch PoE
= Fuente de alimentacién redundante

« 3 Slots p/ médulos $7024-8F/8T

« Uplink: 2x Ethernet @1Gbps +

2x fibra dptica SFP

= Transmision de datos de alta velocidad
+ Administrable -2

« 70Gbps / 42Mpps

24 ports high end PoE / Sin PoE

* 24x puertos @1Gbps

* Hasta 370W total PoE

* Uplink: 4x puertos Fibra SFP @10Gbps
* Administrable L-3

* 128Gbps / 96Mpps

GARANTIA DE POR VIDA

Cygnus Electronics
Tel: (011) 5278-0022 / 3221-8153
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intelektron

PASARELAS
MOTORIZADAS

Modernice
hoy su acceso

Robustas, Elegantes
y de Bajo Mantenimiento

2
3
FACIAL HUELLA RFID QR | DNI BUZON DE
VISITAS

® Compatible con cualquier Control de Accesos del mercado

® Puertas de vidrio templado retroiluminadas, personalizables con el logo de la organizacion
® Luces LEDs RGB en el frente, tapas, vidrios laterales y puertas con colores configurables
® Buzon de visitas interno con sensores Dual-Tech de ingreso efectivo y caja llena

® Versiones peatonales y de puertas ampliadas para personas con movilidad reducida

Argentina

)
IV intelektron <

@ +54 9 (11)3600-9000  (X.) +54 (11) 22059000 () ventas@intelektron.com (&) www.intelektron.com
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