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Big Dipper

TELEFONIA IP / SIP

Fanvil

TELEFONOS CON ENVIO Y/O RECEPCION DE VIDEO

Teléfono IP Ejecutivo Wifi
2.4G/5G y Bluetooth 4.2

- Pantalla 3.5

- 21 Botones DSS / 12 lineas SIP
- Wifi, Bluetooth, Dual Gigabit,
PoE integrado

V65

Teléfono IP Ejecutivo Visualiza
video Conferencia de 6 partes
Wifi 2.4G/5G y Bluetooth 4.2

- Pantalla 4.3"IPS

-45 Botones DSS / 20 lineas SIP
- Wifi, Bluetooth, Dual Gigabit,
PoE integrado

V67 X7/X7A/X7C
Teléfono IP Ejecutivo Android | Teléfono IP Ejecutivo Pantalla
9.0 Camara FHD Wifi 2.4G/5G | HD/ tactil, 20 lineas SIP / PoE

yBluetooth 4.2 - Doble puerto de red Gigabit,
PoE integrado

- Recepcion de video y monitoreo de
camaras, porteros y DVR

- Pantalla TouchScreen 7" IPS

- 116 Botones DSS / 20 lineas SIP
- Wifi, Bluetooth, Dual Gigabit,
PoE integrado

- Camara Full HD p/ videollamada (X7A)

(CM60

Camara Full HD USB

- Compatible solo con X7A

- Plug and play

- 1080 a 30fps

- Angulo ajustable y colocacién flexible

+ Alimentacién desde el puerto USB (5V 1A)

CONSERJE

/ RECEPCION / EJECUTIVO

Teléfono IP empresarial,
visualiza video, 106 teclas
DSS, 20 lineas SIP PoE
- Pantalla principal a color 4.3
laterales 2 x 3.5

- Integracién con camara/portero
IP, recepcion de videollamadas

X3/4/6U

Teléfono IP empresarial de 2/3
pantallas, hasta 30/60 teclas
DSS, 3/5 teclas de linea,
6/12/20 lineas SIP

- Pantalla principal a color 2.8"/4.3",
lateral 1x2.4"/ 2x2.4"

[ X303G

Teléfono IP empresarial
Pantalla color 2.4% 3 botones
DSS, 4 Lineas SIP
- Pantalla a color de 2,4 pulgadas y
320x240 pixeles

- Admite conferencia local de 6 partes
- Puertos duales de 10/100/1000

Teléfono IP
Pantalla HD 10.1" tactil

- 20 lineas SIP

« Hasta 112 teclas DSS
- Soporta camara USB externa (CM60)
- Doble puerto de red Gigabit,
PoE integrado

Mbps, PoE integrado

Telefono movil Wi-Fi
Pantalla color 2.4"

- Certificacion IP67

+ Wi-Fi 2.4G/5G/Wi-Fi 6

- Bluetooth 5.0 incorporado

- Botdén configurable para marcado rapido
- Bateria de 1900 mAh recargable

CORPO

RATIVO / EMPRE

SARIAL

Telefono IP empresarial
Pantalla a color 2.8" 4
Cuentas SIP, Gigabit
Ethernet con PoE integrado

s

Teléfono IP WIFI 2.4G
incorporado Pantalla LCD a
color 2.4" 4 Cuentas SIP,
Conferencia de 6 partes,
PoE o fuente externa 5V 1A,
Web server

X35G Lite

Teléfono IP - Pantalla en
blanco y negro 2.3"
2 Cuentas SIP, Conferencia
de 6 partes, PoE integrado,
Gigabit Ethernet

Teléfono IP con WiFi 2.4GHz
incorporado - 2 Cuentas SIP,
Conferencia de 3 partes

™

Teléfono IP - 2 Cuentas SIP,
Conferencia de 3 partes,
PoE integrado

COMPLEMENTOS

HOTELERIA

e

HT301-U

Headset USB Conectividad
con telefonos IP y PC

- Tecnologia de cancelacion de
ruido ambiental ENC

Big Dipper

/QM

HT302-U
Headset USB Conectividad
con telefonos IP y PC

- Tecnologia de cancelacion de
ruido ambiental ENC

y =

Parlante de techo SIP Audio
bidireccional con micréfono
incorporado

- Admite hasta 10 zonas de
multidifusién con priorizacion

Teléfono IP elegante y
compacto, con teclado
completo y marcado rapido
negro, montaje en escritorio
y/o pared, 2 lineas SIP PoE

@& info@bigdipper.com.ar

¥

H2U-BLANCO

Teléfono IP elegante y
compacto, con teclado
completo y marcado rapido
blanco, montaje en escritorio
y/o pared, 2 lineas SIP PoE

| www.bigdipper.com.ar
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NUEVO XVR CON ALMACENAMIENTO SOLIDO

de ecoldgico

@

Al no tener elementos mecanicos se reduce drasticamente
la fabricacion de componentes, el consumo de energiay de
su huella de carbono.

+ Confiable

Sin elementos mecanicos.
Sin desgaste. Inmune a
golpes y vibraciones.

eXVR-1B04-1-240 ()

XVR 4+1ch H.265 2M Al coding - SMD Plus 4ch

(72 Sense

Con disco de 240 SSD

= Consumo

Consume la mitad de energia
eléctrica que otros grabadores
con disco rigido. No emite calor.

eXVR(Q)

@ de econdmico
Con el almacenamiento SSD CYGNUS, se reduce el costo

del equipo, a la vez se extiende la durabilidad y baja el
consumo eléctrico.

== Flexible

Permite escalar la capacidad
de almacenamiento
mas facilmente.

eXVR-1B08-1-480 ()

XVR 8+2ch H.265 6M Al coding - SMD Plus 8ch

{72Sense

Con disco de 480 SSD

CYGNUS }é

electronlcs

Compromlso

«SUREcol6gico,

CYGNUS }-3

eIPLtromcs

® info@cygnus.la | www.cygnus.la
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Big Dipper

» Excelente cobertura wifi
« Compatible Imou Life App

+ Funciona como punto de acceso a Internet

Facil de Montar

Vision Nocturna con Smart Color
+ Base magnética easy install

* Resistencia a la intemperie P65

* lluminador Led incorporado
» Sirena 110dB

Pan & Tilt cobertura de 360° Domo Fijo
Seguimiento Inteligente
* Vision Nocturna

* Deteccion Humana

* Modo de Privacidad

» Luz de Advertencia y Sirena

Audio bidireccional

» Disuasion Activa

* [P67 apta intemperie

» Deteccion de figura humana

- - fo ! SQVIPA y
5 * Lente 3.6mm _ j o
gl - .« Apta intemperie IP67 i
’—#’ L + Deteccion de figura humana

Big Dipper @&, info@bigdipper.com.ar

= Disuasion activa

» Audio bidireccional

» Deteccién de humanos
= Vision nocturna a color

| www.bigdipper.com.ar
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CYGNU g:o UnitreeRobotics

- NOVEDAD -

ROBOTS DE INSPECCION Y VIGILANCIA

Robots cuadrupedos de
alta velocidad para:

Inspeccion remota
Recorrido de perimetros
Transmisién con video y sonido
Recorrido de terrenos complejos
Deteccién y sequimiento de personas

Irrupcion sigilosa en cualquier escenario

Seglin modelo:

Camara térmica Radar 3D LIDAR
Sumergible Geoposicionamiento U : Ver video de
presentacion:
Transporte de hasta 20 kg de carga _ .

Go1 Edu

, * Sensores 3D LiDAR
« Deteccion de humanos

Go1 Pro

» Velocidad max.: 4.7m/s (17km/h)
» Capacidad de carga hasta 5kg

+ Seguimiento de personas - Seguimiento de personas
= Capacidad de carga de 6 Kg

+ Velocidad méxima de 3.7 m/s

» Deteccién de obstaculos

« 5 camaras binoculares
+ Peso neto: 12kg « Compatible con app para moviles
» SDK disponible

Linea Industrial

Disenados principalmente para las dreas industriales, de rescate y patrullaje

B1en accion

Ver video de Aliengo

» Soporta brazo, LiDar, GPS,
camaras térmicas, etc.

» Adaptable a terrenos complejos

= Puertos HDMI, Ethernet,
USB 3.0, RS485

» Capacidad de carga: 13kg

* Capacidad de carga: 20 a 80kg
« Soporta inmersion: IP68

= Autonomia: 2 a 5hs

* Peso neto: 50kg + Autonomia: 2 a 4hs
= SDK Disponible

» Escalado: 20cm

* Peso neto: 21kg
= SDK disponible

CYGNU Sg}:—a & info@cygnus.la | www.cygnus.la
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Big Dipper HID |

Lector RFID

El lector ProxPoint® Plus de HID combina multiples opciones de configuracién
con un diseno atractivo y discreto y un precio econémico.

ProxPoint 6005

* Tamano compacto * Multiples modos de funcionamiento
+ Certificacion IP55  + Apto para montaje directo sobre metal
+ Lectura de tarjetas ProxCard® Il /ISOProx® Il /DuoProx® I/ etc

Lectores iClass

Los lectores HID multiCLASS SE® son parte de la plataforma iCLASS SE® de HID para un
control de acceso altamente seguro, adaptable e interoperable

iClass R10
Lector de tarjetas sin contacto

multiClass RP10
Lector de tarjetas sin contacto

* Lectura de tarjetas 13Mhz

» Lectura de multiples tipos de tarjetas:
ICLASS Seos®, iCLASS SE, entre otros

» Compatible con HID Mobile Access

* Lectura de tarjetas RFID y 13Mhz

* Lectura de multiples tipos de tarjetas HID Prox®,
Indala® Prox, iCLASS Seos®, iCLASS SE, iCLASS®, etc

- Compatible con HID Mobile Access

Lectores Signo

Con su disefio elegante y moderno, Los lectores HID® Signo™ brindan un rendimiento
flexible y confiable con soporte para una gama inigualable de tecnologias de credenciales

Lector de huellas con multitecnologia Lector de huellas con multitecnologia

* Multiples métodos de comunicacién » Certificacion IP65 e K09

* Permite la lectura de multiples tipos de tarjetas * Permite la lectura de miiltiples tipos de tarjetas
(HID Prox, 13Mhz, SEQS entre otros) (ICLASS SE, 13Mhz, SEOS, entre otros)

+ Compatible con HID Mobile Access + Compatible con HID Mobile Access
+ Configuracion a través del HID Reader Manager « Configuracion a través del HID Reader Manager

+ Métodos de comunicacién: TCP/IP, OSDP, Wiegand

Mobile Access

HID ofrece una nueva manera de manejar el control de acceso
- Administracién de tarjetas sencilla
* Licenciamiento por cantidad de usuarios
+ Dos métodos de funcionamiento
+ Compatible con Android e 10S
* Compatible con lectores iClass SE y Signo
* Administracién desde la plataforma HID Origo

* Multiples tipos de tarjetas configurables

E i g D) i pper & info@bigdipper.com.ar | www.bigdipper.com.ar
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Big Dipper

Control iD

CONTROLES DE ACCESO AUTONOMOS

IDFACEPRO-FP-A

Control de acceso, tiempo y asistencia
con reconocimiento facial y RFID

+ Pantalla tactil

+ Intercomunicador SIP

+ Software web integrado

+ Certificacion IP65

+ Capacidad para hasta
10.000 rostros

* Comunicacion TCP/IP,
RS485 y USB Host

IDNANO-BP-A

Control de acceso con huellay RFID

» Comunicacién TCP/IP,
RS485 y USB Host

* Hasta 200.000 usuarios
* Software web integrado
* Hasta 10.000 huellas

IDUHF|

Antena UHF con controladora incluida

* Software web integrado
« Distancia de lectura de
hasta 15metros

+ Conexion TCP / IP,
Wiegand, RS485 y R5232

« Certificacion IP65
Control ID
+ Capacidad para
200.000 usuarios

IDFLEX-AC-BP-A

Control de acceso, tiempo y asistencia
con lector de huellas y RFID

- Software web integrado

+ Reglas de acceso
configurables y
customizadas

+ Identificacién por huellas
digitales, proximidad
y contrasena

IDF-BP-ASK

Control de acceso con reconocimiento
de huella, RFID y alarma incluida

* Software web integrado

* Central de alarma
integrada

« Posibilidad de manejar
asta 2 puertas

IDTOUCH-ASK

Control de acceso auténomo con RFID

+ Teclado capacitivo

. 8ontrol de apertura
e puertas

« Identificacion por
contrasena y tarjeta RFID

CONTROLADORA DE PUERTAS

IETITETRYT]

IDBOX

Controladora de 4 puertas

« Pantalla tactil
- Software web integrado

» Comunicacion TCP/IP, RS485,
RS232, Wiegand y -USB Host

+ Capacidad para 200.000 usuarios

* Reglas de acceso configurables
y customizables

ENROLADORY LECTOR RFID

IDBIO

Enrolador de huellas USB para escritorio

» Facil utilizacién

» Interface USB 2.0

Big Dipper

= Alta resolucién (500 DPI)

- Permite al software utilizar la biometria
sin la necesidad de implantacion de un
banco de datos biométrico

+ Disefio moderno e innovador

@ info@bigdipper.com.ar

Lector esclavo RFID

« Senalizacion audiovisual
« Salida programable Wiegand
» Lectura de tarjetas RFID 125kHz

= Fécil instalacion e integracion con
cualquier control de acceso

» Compatible con equipos Control iD
a través de conexion Wiegand

| www.bigdipper.com.ar
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30 ANOS DE EXPERIENCIA,
s T A n x OFRECIENDO LA MAS ALTA CALIDAD
S EC U R I T Y Y LA MEJOR FINANCIACION

ALERTA INFRARROJA

BARRERA DE HUMO AW-BK901

\A @ Pantalla de @ Relés de interconexion
guia digital de incendios y fallas
APENVARE @® Puntero de ® Método de alineacién

rayo laser facil de usar

@ Control de 4 rangos @ Microprocesador
de ancho desde incorporado
8-100mts

@ Permite 3 usuarios @ Funcion de
para programar los autodiagnéstico
ajustes de sensibilidad

ENERGIA LIDER
EN EL MERCADO

KEYPOWER 12V 7AH

LA TASA DE
FALLA
gi‘l:.lElli-EgTE S MAS BAJA

DEL MERCADO
LARGA
- GARANTIA POSVENTA
VIDA UTIL DE HASTA 1 ANO

TECNOLOGIA

AGM EXCELENTES OPCIONES

g'.'o:I:I'QAdIEE:N N”J;A o DE FINANCIACION
azv-TAR! b

DIRECCION

LIBRE DE l KEGYPOWGCR-C

MANTENIMIENTO -

&3 011 2150 8700 b4 ventas@starx.com.ar @ Sede central: Pepiri 758,

@+ 54 9 11 2617 3712 & www.starx.com.ar Parque Patricios, CABA
@ Sede zona sur: Alsina 587, Burzaco.
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www.starx.com.ar
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SECURITY

.....

CENTINELA

Personalizaciéon |
Ahora podes personalizar 1 ”

la App con los colores y
el logo de tu empresa

—y

il = -

Contacto online % Integrada con el software

’ de monitoreo remoto
Contacto online
via chat entre usuarios

e é‘;?c'i‘;g?goreo 4% Disminuye los costos
&7 operativos de monitoreo

. Distintos niveles de acceso

Disponible en © segun el usuario
’ Google Play

p (=, Maneja 8 alarmas
@& App Store = con una sola App

| :TODAVIA NO TENES

HELLGRUN CHECK? H El | gl'u D

ESCANEA EL CODIGO Y DESCARGATE LA APP
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Hellgrun

-learning

Contenido de calidad
y actualizado

' ‘ = | Accesible en linea en
= : todo momento y lugar

—r '\\1 Modal 00
- | través de nuestra
/ propia plataforma

- | Instructores de larga
0 trayectoria en la industria
de la seguridad electrénica

y .

e Atencion individualizada
y asistencia constante

= Cortlifica B | Bl

— Proporcionamos certificado
reconocido en la industria al
: completar con éxito los cursos

¢:TODAVIA NO CONOCES NUESTRA WEB?
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JRI Sistemas de Sequridad

De Mar del Plata a todo el pais

Con mds de dos décadas de experiencia en el mercado, JRI ofrece al mercado experiencia e idonei-
dad en sistemas de intrusion. Ademds, ofrece centrales de incendio, control de acceso, video vigilan-
cia, cercos eléctricos y equipamiento para estaciones de monitoreo.

‘ on masde 25 aios en el merca-
do, JRI ofrece soluciones en sis-
temas de seguridad, especificamen-
te en el drea de intrusion, ingresando
en el mercado nacional marcas lide-
res y de renombre mundial, siempre
acompanando con soporte técnico
personalizado a sus clientes.

“A lo largo de los afos nuestro gru-
po de trabajo fue creciendo, no sola-
mente en el nimero de integrantes
sino en la calidad y capacidad de los
mismos, formandose de tal manera
que pueden estar a la altura de los a-
vances tecnoldgicos que demandan
nuestros clientes”, dice Jorge Iguacel,
Director General de la empresa.

“Actualmente contamos en Mar del
Plata, provincia de Buenos Aires, con
con una oficina central desde donde
distribuimos soluciones a empresas
de monitoreo de alarmas y socios co-
merciales a lo largo y a lo ancho de
todo el pais”, amplio el directivo.

- {Como fueron los inicios?

- Como empresa importamos en
el ano 1990 nuestra primera alarma
desde Estados Unidos, una PC-1500
deDSC.Cuandoabrilacajayvilacan-
tidad de componentes que tenia, me
replantié lo que habia hecho. Puse
todo sobre lamesadel living y a con-
tinuacion empecé a leer el manual
deinstalaciéon, que estaba en inglés,
por lo que me llevé bastante tiem-
po entender todo lo que explicaba.
Luego de varias pruebas, logré mi
objetivo: la instalé y podria decirse
que ahi comenzé todo, importando
pocas unidades e instaldndolas y al
mismo tiempo, seguia con mi oficio
de electricista. Paso el tiempo y ya
con un poco mas de experiencia,

comencé a generar relacion comer- - ;Como describiria el crecimiento y evolucionado, pero hay algo que
cial con otros proveedores localese de la empresa? permanecié constante: nuestra con-
internacionales y en el garaje de mi - Nuestra historia empez6 hace ya diciéon de empresa familiar.

casa, comencé a montar el depdsito. mas de dos décadas. Hemos crecido ~ Mi primer refuerzo fue mi hija Ga-

12 >



briela, quien luego se dedicé a su
profesion; después mi yerno Fede-
rico y unos anos mas tarde se sumo
al equipo mi otro yerno, Guillermo.
Sin lugar a dudas ellos han sido fun-
damentales en el crecimiento de la
empresa.

Con el pasar de los afnos ampliamos
el catadlogo de productos de seguri-
dad electrénica y, a medida que el
negocio se fue expandiendo, de a
poco fuimos enfocando las ventas a
empresas subdistribuidoras y reven-
dedoras de todo el pais.

- ;En qué posicion se encuentra la
empresa?

- En la actualidad nuestras principa-
les importaciones se centran en pro-
ductos de Johnson Controls, particu-
larmente DSC, marcadelaquesomos
unodelostresimportadoresoficiales
del pais desde hace mas de 10 afios.
Adicionalmente, trabajamos con di-
versos productos de marcas lideres
que complementan nuestro portfo-
lio, como sensores de movimiento
exterior, barrerasinfrarrojas, baterias
de gel, sensores magnéticos, sirenas
exteriores e interiores, y mas relacio-
nados con CCTV, balunes, cable UTP,
cable HDMI, HDMI, divisores, etc.

Nuestros principales destinatarios
son centrales de monitoreo, subdis-
tribuidores e instaladores. También
contamos, con un canal de comercio
electrénico y presentamos nuestra
propia marca “ZIJI",con la que hemos
seleccionado productos de compro-
bada excelencia en calidad y presta-
cion.

- i{Comoesta conformadalaempre-
sa actualmente?

- Somos un total de trece personas
enlaempresa.Nuestra sede principal
estd ubicada en Mar del Plata en ca-
lle Olazabal 2977 y contamos con un

STAFF

Jorge R. Iguacel
Director General

Guillermo Garnero
Gerente
ggarnero@jriseguridad.com.ar

M. Alejandra Iguacel
Administracion y Finanzas
aiguacel@jriseguridad.com.ar

Esther Morinigo
Administracion
esther.morinigo@jriseguridad.com.ar

Oscar Cesar
Técnico y Proyectos
ocesar@jriseguridad.com.ar

Julian Ascazuri
Marketing y Ventas
jascazuri@jriseguridad.com.ar

Federico Camporro
Servicio y Soporte Técnico
tecnica@jriseguridad.com.ar

66006 ¢
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e +54 223 4758854 / + 54 11 6252-1434

@ info@jriseguridad.com.ar
@ teamcaba@jriseguridad.com.ar

www.jriseguridad.com

equipo de vendedores en la Ciudad
Auténoma de Buenos Aires, donde
préximamente esperamos inaugu-
rar sucursal.

POR QUE ELEGIR JRI SISTEMAS

DE SEGURIDAD

Los clientes eligen JRI Sistemas de
Seguridad, bdsicamente por tres
puntos principales:

- ATENCION PERSONALIZADA

Suequipodetrabajoatiendelasne-
cesidades de cada cliente partiendo
de la premisa de que cada uno de
ellos es Unicoy les ofrece el asesora-

JRISISTEMAS DE SEGURIDAD

@ +54 9223 542-6220

@ @jriseguridad

@ company/jri-sistemas-de-seguridad/
o @JRISistemasdeSeguridad

miento necesario para que puedan
obtener un producto a medida de
sus requerimientos.

- AREA TECNICA

La empresa cuenta con personal
capacitado para la atencién de cual-
quier contingencia o consulta, en
todas sus lineas de productos y fun-
cionamiento.

- LOGISTICA

JRISistemas de Seguridad llega con
su distribucion a todo el pais abas-
teciendo en tiempo y forma a sus
clientes.
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Security Warehouse

Nueva distribuidora en el Rio de la Plata

. Security Warehouse esunaem-

@ Security presa uruguaya con mas de 12

Warehouse 3705 de experiencia en el mer-

cado. Con sucursales en Mon-

tevideo, Punta del Este y ahora

en Colonia, la compaiia se especializa en la venta de

productos de seguridad, incluyendo CCTV, sistemas de

incendio, panelesdealarmay sistemas de dométicade

marcaslideres.Ademasdeladistribuciéndeproductos,

su enfoque principal esta en brindar asesoramiento y

soporte técnico a sus clientes, y con frecuencia organi-

zancapacitacionesparamantenerasusclientesaltanto

de las ultimas tecnologias, ofreciendo asi un servicio
de distribucién integral.

Después de experimentar seis aflos de crecimiento
exitosoensulocaldePuntadel Este, Security Warehou-
se busca replicar esta experiencia positiva en Colonia.
Para mejorar su logistica y garantizar un amplio stock
de productos para la regién, han establecido varios
puntos de distribucién en la ciudad.

Laempresa ofrece unaampliagamade productosde
seguridad de las mejores marcas del mercado, inclu-
yendo EBS, HID, Hikvision, GeoVision, Honeywell, No-
tifier, Vanguard, Vesda, ZKTeco, GST, Secolarm, Takex,
SACy Furukawa.

Durante el mes de septiembre, Security Warehouse
llevé acabopresentacionesde productosyworkshops
de sus principales marcas, brindando a los profesio-
nales acceso a las ultimas novedades en tecnologia
de seguridad.

La direccion de la sucursal en Colonia es Italia 779,
esquina Tacuarembd, y los clientes interesados en sus
productos y servicios pueden comunicarse con ellos a
linea de Whatsapp: +598 91 670 067.

Para obtener mas informacién detallada sobre Secu-
rity Warehouse y explorar su amplio catalogo de pro-
ductos de seguridad, losinvitamos a visitar su sitioweb
en: www.securitywarehouse.com.uy W
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Nanocomm

Movistar 2G dejarda de funcionar en el AMBA

Nanocomm informa a sus clientes que la empresa
prestadora de servicios de comunicaciéon Movistar no-
tificd que, desde el 31 de diciembre de 2023, el servicio
de 2G dejaré de funcionar en el Area Metropolitana de
Buenos Aires (AMBA).

Ante esta notificacion y la inminente caida de la red
2G, Nanocomm aconseja analizar el parque de comu-
nicadores instalados para efectuar el recambio ten-
coldgico. En caso de no acceder a la posibilidad por
cuestiones econdmicas, podran optar por reemplazar
la SIM Card con otros prestadores, como Claro o Perso-
nal,que porelmomentomantendranactivoelservicio,
siempre y cuando cuente con sefial en la zona donde
se encuentran instalados los viejos comunicadores.

Para mayor informacion, la empresa aconseja comu-
nicarse con su distribuidor o asesor comercial desig-
nado. |

SEG International

Apertura de oficina en Paraguay

SEGsigue aportandoal futuroy con el plan de expan-
sion del grupo SEG International presentas nuestra su
primera tienda en Asuncién, Paraguay, inaugurada en
el mes de septiembre.

“Nuestro objetivo, mas alla de proveer productos de
seguridad electrénica y energia solar, es poder aten-
der las necesidades de la regién y generar a través de
nuestra Escuela, también por abrir sus puertas en tie-
rra guarani, capacitaciones que generen nuevos em-
prendedores especializados”, sefialé Rogelio Martos,
directivo de la compania.

La nueva sucursal de SEG Internacional de Asuncion
de Paraguay estara ubicada en la calle Dr. Luis Migone
790, Carmelitas, y nuestra Escuela en Campo Jordan
562, Tajasuape en San Lorenzo

Paramasdetalles, puede visitarla paginaseg.com.py,
donde podra conocer los proyectos de la empresa, asi
como su oferta de productos y académica. |
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Security Innovation

Comunicador universal mesh para paneles de alarma

Opcion de sistema totalmente inalambrico
para lograr nuevas instalaciones en minutos

Contamos con las placas Wired () Automatizacién y domética

Zone. p L A B () Soporta teclado cableado DSC
tradicionales ya cableados para
adelantarnos a la digitalizacion
de las lineas telefénicas ® Instalacién sencilla e intuitiva

() Control total desde app mévil

FUNCION
PANEL DE ALARMA

Nuevas instalaciones
en minutos
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MADE TO PROTECT

Satel, calidad premium a precio estandar

INteqra e
seguro e inteligente

Las centrales INTEGRA combinan un sistema de alarma de

alta gama con la domatica. Son una solucién perfecta para

nuestros usuarios mas exigentes que esperan seguridad,

funciones avanzadas y comodidad diaria, en un solo sistema am ™ B G0
(4. W5 Bo. Bl
8. | an
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Los paneles de control INTEGRA Plus son adecuados para la proteccién
de sitios de alto riesgo como bancos, instalaciones militares o joyerias.

s Proteccidn profesional grado 3 para instalaciones inteligentes

* Posibilidad de integrar funciones de control de acceso

» Posibilidad de incluir un sistema integrado de supervision y
administracion

« Posibilidad de configuracion avanzada

» Amplia gama de dispositivos compatibles

VE/[S S souciontoooenuno

VERSA Plus es la central de alarma dedicada a la proteccion
de oficinas, comercios y hogares. Destaca entre otros
dispositivos de esta clase por sus multiples posibilidades de
ampliacién, tanto por cable como via radio y por el uso de los
mds modernos métodos de comunicacion y trasmision de
mensajes

INTEGRA Plus

Avenida 31 #1474
B1904DJO « LA PLATA « ARG
i +54 22151229 88

info@tysse.com.ar
tysse.com.ar
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ANVIZ Global

Tecnologia para el desarrollo de soluciones inteligentes e integradas

Sin dudas referente tecnoldgico en el campo del control de accesos y horarios, Anviz propone un paso

mds en la investigacion. En ese aspecto, la Inteligencia Artificial es un avance fabuloso, pero apenas

el inicio de un nuevo camino en materia de tecnologia aplicada a la seguridad

ANVIZ GLOBAL

www.anviz.com/es/
@ /anvizHQ

® @anvizglobal

o @AnvizGlobal

@ /company/anvizglobal
© @AnvizGlobal

‘ omo referente de la industria
en soluciones de seguridad
inteligentes profesionales y conver-
gentes durante casi 20 afnos, Anviz
se dedica a optimizar la gestion de
personas, cosas y espacio, proteger
los lugares de trabajo de las peque-
Aas y medianas empresas y las orga-
nizaciones empresariales en todo el
mundo, y simplificar su gestion.
“El objetivo de Anviz, en la actua-
lidad, es ofrecer soluciones simples
e integradas que incluyen control
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de acceso inteligente, asistencia y
videovigilancia basados en la nube
y AIOT, para un mundo mas inteli-
gentey seguro”, dice Rogelio Stelzer,
Gerente de Desarrollo de Negocios
para Latinoamérica.

- {Trabajan solo con el instalador/
integrador o en algun caso pueden
llegar al cliente final?

- Trabajamos con nuestros distri-
buidores, ayudando en el sell out de
productos, también tenemos aten-
ciénysoporteal canalintegrador,en
ocasiones llegamos directamente al
cliente final, cuando son proyectos
que requieren nuestra intervencion
y soporte. Por ejemplo, ayudamos a
Durr a adoptar la digitalizacién para
lograrunamayor eficienciaenlages-
tién de la seguridad.

- ;Cudl es el principal requisito del
cliente desde el punto de vista de la
tecnologia?

- El principal requisito que los clien-
tes suelen expresar desde un punto

-

de vista tecnoldgico en la industria
de la seguridad inteligente gira en
torno a tres pilares principales: con-
fiabilidad, integracion y proteccién
de datos y privacidad. En primer
lugar, los clientes quieren tecnologia
que funcione de manera consisten-
te y sin fallas. Ya sean camaras de
vigilancia, sistemas de deteccién de
intrusos o control deacceso, latecno-
logia debe proporcionar un funcio-
namiento confiable las 24 horas del
dia. El tiempo de inactividad o el mal
funcionamiento del sistema pueden
comprometer la seguridad, lo cual
es un riesgo importante en nuestra
industria.

Las soluciones de seguridad mo-
dernas ya no estan aisladas y alli
nos referimos a la integracion. Los
clientes esperan que se integren a
la perfeccion con otros sistemas. Las
camaras de vigilancia deberian fun-
cionar en conjunto con los sistemas
de alarma, y ambos deberian moni-
torearse facilmente desde una plata-
forma central, posiblemente incluso


www.anviz.com/es
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integrada con sistemas de adminis-
tracién de edificios o dispositivos de
loT. Ademas, con la proliferacion de
dispositivos y sistemas conectados
que recopilan grandes cantidades
de datos, los clientes estan cada vez
mas preocupados por la seguridad
y privacidad de sus datos. Quie-
ren garantias de que la tecnologia
que emplean cumple con estrictos
estandares de proteccion de datos,
garantizando que su informacion,
asi como la de quienes estan bajo su
proteccion, permanezca confiden-
cial y segura contra amenazas ciber-
néticas.

Mas alla de estos requisitos basicos,
los clientes también buscan escala-
bilidad, facilidad de uso y prepara-
cién para el futuro, asegurando que
las soluciones elegidas sigan siendo
relevantesyadaptablesenel panora-
ma tecnoldgico en rapida evolucion
de la industria de la seguridad inte-
ligente.

- ;Cémo trabajan la garantia del
producto? ;Tienen entrega a todo el
pais?

- Tenemos distribuidores y una red
de sub distribuidores en todo el pais,
aplicando una politica de garantia
favorable de tres afos en toda nues-
tragamade productos, generalmen-
te se canaliza a través de los distribui-
dores.

- §Cémo es la capacitacion en nue-
vos productos?

- Realizamos capacitaciones, webi-
nars y certificaciones durante todo
el ano. Estamos en contacto con el
canal integrador para poder capaci-
tarlo en nuestros nuevos productosy
caracteristicas.

- Control de accesos y horario es un
segmento que suele ir relacionado.
;Esto responde a una necesidad del
usuario?

- De hecho, el control de acceso y
de horarios estan estrechamente re-
lacionados en las operaciones dia-
rias de empresas o instituciones, y a
menudo requieren la gestion o res-
triccion del acceso en funcion de un
horario especifico. Nuestro portafo-
lio de control de acceso también tie-
ne la funcién o de control de asisten-
cia, siendo asi una solucién integral
para una pyme o empresa promedio.

- Desde hace unos 20 afos, cuanto
los lectores de huellas digitales se
hicieron mas accesibles, jcudl fue la
mayor evoluciéon de la biometria?

<22>

- La mayor evolucién en la tecno-
logia biométrica ha sido la mejora
de la precision y las velocidades de
comparacién con la mejora de las
capacidades de los chips de Ay la
optimizacion continua de los algorit-
mos. Estos avances tecnoldgicos han
elevado la seguridad y la convenien-
cia de la biometria. La ultima serie
de reconocimiento facial de Anviz
se basa en procesadores centrales
con NPU y algoritmos inteligentes
de reconocimiento facial de apren-
dizaje profundo, lo que garantiza
precisién y eficiencia en el reconoci-
miento facial.

- ¢Hay algun “orden de confiabili-
dad” delatecnologiabiométricaoen
la actualidad todas ofrecen el mismo
grado de seguridad en la identifica-
cion?

-Larespuestaaesta pregunta no es
absoluta. Si se define dentro de un
contexto especifico, como el mismo
numero de muestras, existe efecti-
vamente un “orden de confianza”
en las tecnologias biométricas. Sin
embargo, en realidad, el nivel de
seguridad requerido varia segun la
situacion. Por lo tanto, es fundamen-
tal seleccionar el producto biométri-
co adecuadoy adaptado al contexto
especifico. Esta es la razén por la que
desarrollamos una gama de tecnolo-
gias biométricas. Anvizintegra varias
técnicas biométricas en diferentes
productos para satisfacer las diver-
sas necesidades de aplicaciones de
los clientes en diferentes escenarios.

- {Hay algun método de deteccion
ideal para determinada industria o
todos son adaptables a la necesidad
del cliente?

- Podria haber un método de detec-

cién relativamente ideal para una
industria especifica. Esto se debe
a que la biometria identifica a los
individuos en funcién de las carac-
teristicas Unicas de sus drganos bio-
[6gicos. Por ejemplo, en la industria
de la mineria del carbon, debido al
entorno laboral, el reconocimiento
facial es una solucion de verificacién
de identidad comunmente utilizada.
En laindustria quimica, existen desa-
fios asociados con el reconocimiento
de huellas dactilares. Sin embargo, la
mayoria de los sistemas son adapta-
bles y el método ideal a menudo se
reduce alos requisitos, el presupues-
to y la configuracién especificos del
cliente.

- Hacia dénde creen que tendera la
tecnologia, jel fin del camino seré la
inteligencia artificial?

En el dmbito de la seguridad inte-
ligente, la tecnologia estd en una
trayectoria de rapido avance. Res-
pondiendo a su pregunta, si bien la
inteligencia artificial (IA) desempe-
Aard un papel cada vez mas impor-
tante, no lo veo como el final del
camino, sino mas bien como un hito
importante en el viaje continuo de
evolucién tecnolégica en seguridad.

La IA ya esta transformando la in-
dustria de la seguridad. A través del
aprendizaje profundo y las redes
neuronales, estamos siendo testigos
de avances como el reconocimiento
facial, el analisis de comportamiento
y el andlisis predictivo. Estas capaci-
dades impulsadas por IA mejoran la
precisién de la deteccién de ame-
nazas y reducen las falsas alarmas,
lo que permite una asignacion de
recursos mas eficiente y respuestas
mas rapidas a amenazas reales.

Es probable que Internet de las co-
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y las mejores marcas,
junto a un servicio pre y post venta de calidad,
encontralos en
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sas (loT) continle expandiéndose,
lo que llevard a que se conecten e
integren mds dispositivos. Esto dara
comoresultado un enfoque de segu-
ridad mas holistico en el que varios
sensores y dispositivos colaboran,
ofreciendo una cobertura integral y
respuestas mas inteligentes y sensi-
bles al contexto.

Por otro lado, la Realidad Aumen-
tada (AR) y la Realidad Virtual (VR)
podrian integrarse en los sistemas de
vigilancia. Por ejemplo, el personal
de seguridad podria utilizar gafas AR
para superponer informacion critica
ensucampo devisién o utilizar larea-
lidad virtual para ejercicios de entre-
namiento y simulacion.

Y aunque todavia esta en su infan-
cia, la computacién cuantica tiene
el potencial de revolucionar las téc-
nicas de cifrado, haciendo que los
sistemas de seguridad sean mas im-
permeables a las infracciones. Sin
embargo, es un arma de doble filo,
ya que las computadoras cuanticas
también pueden representar una
amenaza para los métodos de cifra-
do existentes.

Enlo que respecta a la ultima parte
de su pregunta, ninguna tecnologia,
incluida la IA, sera el final del cami-
no. Cada avance tecnoldgico, si bien
resuelve ciertos desafios, invariable-
mente introduce nuevas compleji-

dades y preguntas. Lo que es vital es
el compromiso de la industria con el
desarrollo éticoy laimplementacion
de estas tecnologias, garantizando
que se utilicen de manera respon-
sable y para el mejoramiento de la
sociedad.

- La modernizaciéon de procesos
productivos, que conlleva nuevos
desafios a las empresas, ;jterminan
exigiendo nuevas soluciones a los
fabricantes?

- Si, la modernizacién de los proce-
sos de produccién introduce nue-
vos desafios para las empresas, y
estos desafios a menudo requieren
nuevas soluciones por parte de los
fabricantes. A medida que los pro-
cesos de produccion evolucionan,
impulsados por los avances tecno-
|6gicos y los cambios en la demanda
del mercado, las empresas pueden
enfrentar problemas relacionados
con la compatibilidad, la escalabili-
dad, laeficienciaoincluso problemas
operativos completamente nuevos.
Los fabricantes, para seguir siendo
relevantes y competitivos, necesi-
tan innovar continuamente y ofre-
cer soluciones que aborden estos
desafios emergentes, asegurando
que sus productos y servicios estén
alineados con las necesidades cam-
biantes de su clientela.

- iEstantrabajandoennuevos desa-
rrollos? ;hacia qué segmento del
mercado se orienta?

- Si, estamos trabajando en nuevos
desarrollos orientando a pymes y
hogares, estos desarrollos basados
eninteligenciaartificial eIOT tendran
como objetivo solucionar situacio-
nes de la vida cotidiana a través de
una unica plataforma p2p que ges-
tione absolutamente todo. |

S Negocios de ¢

eguridad

Difusora de conocimiento

Motor de crecimiento

Confiable

Publicacion lider sobre Empresas, Productos
y Servicios de Seguridad Electrénica

@negociosdeseguridad
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https://linktr.ee/negociosdeseguridad

. El mas caro?

Definitivamente no

Solo mas

Hablemos por WhatsApp

Av. Rivadavia 12396, Tel: (+54 1) 4647-2100 Seguinos
Ciudadela, Provincia de E-mail: dxcontrol@dxcontrol.com.ar f » @ o in

Buenos Aires, Argentina. www.dxcontrol.com
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PARA + INFO
DX

MUCHO MAS QUE UN
COMUNICADOR
DE ALARMAS

Disminuye significativamente los costos operativos
para tu empresa de monitoreo.

Posee minimos costos de inversion.

Programacion remota y total del panel de
alarma, pudiendo asistir al abonado sin tener

6 VIAS DE COMUNICACION que ir a su vivienda.
2G|[3G|4G| SMS|EMAIL|WIFI Es compatible con APP FULL Control y
DX Virtual Expert.

COMPATIBLE CON

DX CAM &= *

Verificacion Visual de Alarmas.
Se incorpora a tu sistema de alarma sin reemplazarlo.

% PRODUCTO ADICIONAL



www.dxcontrol.com/pdf/Brochure/Brochure_DxCam.pdf
www.dxcontrol.com/pdf/Brochure/Brochure_DxSam2.pdf
www.dxcontrol.com

Reinventamos la Radio
con mas PRESTACIONES

DX FULL ID WIFI permite monitorear de manera facil, segura y transparente,
cualquier panel de alarmas con comunicador telefénico en formato Contact ID
o a través del bus de datos en los paneles compatibles. Su transmisién es dual
via Radio y Wifi. Posee programacién y actualizacién remota de Firmware.

Es compatible con APP FULL Control y DX Virtual Expert.

(® raAPIDO  (3) SEGURO VISITAS COSTOS
TECNICAS OPERATIVOS

Tel: (+54 1) 4647-2100 - E-mail: dxcontrol@dxcontrol.com.ar Z 7(
AN

www.dxcontrol.com
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E Empresas

Condor Group Sistemas de Seguridad

Nuevas instalaciones

Luego de 22 anos de atencion al sector, Céndor Group inaugura nuevas oficinas comerciales en el

barrio porteno de La Paternal. Con la calidad y compromiso de siempre, la empresa ofrece atencién

personalizada y una amplia gama de productos para el profesional de la seguridad.

CONDOR GROUP
SISTEMAS DE SEGURIDAD

CONDOR GROUP

@ +54113535-1075/76
@ ventas@condorgroup-srl.com
@ +54 911 5420-2063

@ @condor_group_sistemas

D esde sus inicios, esta empresa
tuvo pornormacrecer sin pri-
sa pero sin pausa, ofreciendo el me-
jor servicio posible a sus clientes, a-
fianzando cada unidad de negocios
y desarrollando las distintas lineas de
productos con el apoyo constante de
las marcas que distribuye.

En busca de la mejora constante en
laatencidnyelservicioasusclientes,
desde el 1 de septiembre, Céndor
Group cuenta con nuevas intalacio-
nes, ubicadas en Avenida San Martin
4334 delaCiudad AutbnomadeBue-
nos Aires,donde atiendende lunesa
viernesde 9a 13y de 14 a 18. Gracias
a la capacidad de sus instalaciones,
los directivos de la empresa, que ya
lleva 22 aflos en el mercado, amplian
la oferta de cursos y capacitaciones,
entre ellos la certificacion en todas
las lineas de productos Bosch.

“Siempre tuvimos como meta la
atencion a clientes, a esta altura
de nuestra trayectoria ya amigos,
ofreciendo cursos de capacitacion
y apoyo en instalaciones, colabo-
rando desde el proyecto mismo y
generando alianzas con nuestros
colegas”, Eduardo Garrote, uno de
los fundadores de Condor Group.

Ademas de continuar con las lineas
de productos Bosch, la empresa su-
ma las distribuciones de Intelbrass y
DX Control.

“El primer objetivo fue insertarnos
en el mercado, el sequndo mante-
nernos y hoy es seguir creciendo,

crecimiento que se ve reflejado en
nuestra nueva sede”, amplié Garro-
te.Elesfuerzoylaborde cada unode
los integrantes de la empresa logra
dia a dia superar los objetivos, acer-
candose al ideal de calidad, un con-
cepto que incluye seleccionar cui-
dadosamente los proveedores y los
productos a distribuir, manteniendo
ademas un estrecho contacto con los
clientes, priorizando el profesionalis-
mo y la calidad de cada uno de ellos
por sobre la cantidad de instaladores
con los que trabaja.

“El objetivo principal de todas las
areas de laempresa es brindar el me-
jor servicio, trabajando codo a codo
con nuestros clientes y proveedores,
aun en muchos casos compartiendo
negocios con la competencia, ya que
creemos que se puede compartir pe-
seacompetir’, sefialan desde Condor
Group.

PRINCIPALES DISTRIBUCIONES

BOSCH:

Desde la deteccion inteligente de
incendios a la evacuacion por voz
avanzada, la empresa ofrece una in-
versién seguray adaptablealasnece-
sidades futuras.

También ofrece, soluciones de co-
municacidn para avisos por mega-
fonia, excelente calidad de musica
ambiental y sistemas de evacuaciéon

ardo Garrote

por voz totalmente certificados.

Una gama completa de innova-
doras soluciones de seguridad por
video que van mas alld de las nece-
sidades de seguridad actuales mas
exigentes y ofrecen claras ventajas
empresariales fuera del ambito de
la seguridad es la oferta de Bosch en
materia de video vigilancia.

DX CONTROL:

Empresa argentina que hace mas
30 afnos ofrece soluciones tecnolé-
gicas integrales de monitoreo con
transmisién via radio para empresas
de monitoreo, exportan- do a toda
Latinoaméricaatravésde unaredde
representantes. Todos sus equipos
son compatibles con todas las mar-
cas de paneles de a- larmay softwa-
res de monitoreo reconocidos en el
mercado.

INTELBRAS:

Empresa nacida en Brasil que des-
de hace 45 anos ofrece soluciones
innovadoras en seguridad, redes,
comunicaciones y energia. Fue fun-
dada en 1976 en la ciudad de Sao
José, con la fabricacion de centrales
PABX. Ofrece productos de alta tec-
nologia que proporcionan un alto
nivel de seguridad, tanto para hoga-
res como soluciones para grandes
empresas. ll
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Camara de Empresas de Rastreo

Satelital

Para la promocién del uso responsable de la tecnologia de rastreo

Desde agosto funciona la cdmara que nuclea a las empresas que brindan servicio de rastreo satelital,

para lograr acuerdos desde lo comercial y también desde lo formativo que ayuden al uso racional y

al desarrollo de recursos tecnoldgicos para el sector.

CERSAT

© info@cersat.ar

www.cersat.ar

E n la Ciudad Auténoma de Bue-
nos Aires el lunes 21 de agos-
to, diversas empresas referentes del
mercado decidieron unir fuerzas y
formar la Cdmara de Empresas de
Rastreo Satelital de Argentina (CER-
SAT),iniciativaquerepresentaunhito
histérico en la industria, “ya que bus-
cafortalecerla colaboracion entre las
compafias del rubro y promover el
usoresponsabley eficiente de tecno-
logias de rastreo satelital en el pais”,
indicaron desde la novel institucion.
A través de CERSAT buscamos que
los socios puedan obtener informa-
cion, transformarnos en uninterlocu-
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torvélido frente a organismosy cola-
borar con el desarrollo del sector en
pos de una profesionalizacién de to-
da la cadena de valor del servicio”,
ampliaron.

La camara integra a socios activos,
que son las empresas que brindan el
servicio de rastreo satelital y a socios
adherentes, que son los proveedores
del sector.

- ¢Cudles seran sus principales ta-
reas?

Profesionalizar el sector, buscando
una mejora continua en la calidad de
servicio e innovacion frente a nues-
tros clientes y usuarios, definiendo a
su vez precios de mercado y reglas
para una sana competencia, brin-
dado la informacién necesaria a los
usuarios de nuestros sistemas para
que se encuentren en capacidad de
diferenciarentrelosdistintostiposde
servicios, cudl es el que mas se ajus-

IR

ta su necesidad cumpliendo con los
estandares deseados. También la de
mantener canales abiertos de comu-
nicacion y soporte especializado con
las empresas de telecomunicaciones
yaque lasmismas sonindispensables
para la prestacién de nuestros servi-
cios.

Entre las tareas de CERSAT también
se encuentran generar alianzas y
capacitaciones con distintos provee-
dores y desarrolladores de hardwa-
re y accesorios, en busca de hacer
masiva la informacién y disposicion
de alternativas a todos nuestros aso-
ciados, mas alla del tamafio de cada
empresayelsubrubroal que sededi-
que dentro de tan amplio mercado

Ser un interlocutor valido y poten-
te ante los distintos organismos que
forman parte de nuestro negocio,
tales como, gobierno, universidades,
instituciones de [+D+l.

Finalmente, buscamos generar una


info@cersat.ar
www.cersat.ar

:' dynaro

1aT

Plataforma de
rastreo satelital
en la nube

Nueva integracion con
Recurso Confiable para AssistCargo

Una empresa argentina con soporte local y precios en pesos

+54 1168299008
= info@dynamoiot.com
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& www.dgnamnlut.cum
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red de servicio técnico capacitado
y certificado por los estandares que
hemos construido sumando la expe-
riencia de cada uno de los miembros
de CERSAT en todo el pais, definien-
dolas mejores practicas en lainstala-
ciones de equipos de rastreo satelital
Yy SuS accesorios.

- ;Hay relacién establecida con c&-
maras relacionadas al sector de la
seguridad?

- CERSAT interactua de manera acti-
va con otras cdmaras del sector de
Seguridad como CEMARA o CASEL,
siendo estas cdmaras afines y con
las que tenemos algunos socios en
comun.Desde su creacion CERSAT ha
sido invitada a participar de la mesa
de Intercamaras Federal.

- {Abarca un area geografica en par-
ticular o estd abierta a empresas de
todala regién?

- CERSAT, desde su fundacion como
Cémara, cuenta entre sus socios fun-
dadores y asociados con empresas
de todo el pais. Esta caracteristica
nos ha permitido poder comprender
con gran capacidad y amplitud las
diferentes problematicas que sur-
gen en nuestro mercado, desde las
limitaciones en el sector comunica-
cion hasta las demandas especificas
de todo tipo de usuario de rastreo
en todo el territorio nacional. Esta
informacién ha sido vital, a modo de
ejemplo para el proceso que hemos
establecido nuevos protocolos de
transmision de datos entre platafor-
mas, vinculacion activa con CESVI
y estamos trabajando de manera
colaborativa entre proveedores de
software, hardware y prestadores de
servicios

- Encuantoalarelacién conlosaso-
ciados, ;qué beneficios ofrecen?

- Fomentamos el Networking entre
los asociados, dando un valor agre-
gadoaestasasociaciones colaborati-
vas, ya que las mismas se encuentran
dentro de un marco donde prima el
respeto por el colega y la premisa
de la mejora continua. Asimismo se
han generado canales de comunica-
cién para plantear y resolver las dis-
tintas problematicas que surjan con
equipos, instalaciones, seleccion de
tecnologia a utilizar para cada nece-
sidad del cliente final.

Segeneréunaagendade presenta-
cionesy capacitaciones con los dife-
rentes proveedores de nuestro sec-
tor con un excelente recibimiento
por parte de nuestros socios ya que
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no todos cuentan con la posibilidad
de contar con un departamento de
ingenieria o desarrollo, y estas acti-
vidades desarrolladas para nuestros
asociados nivelan positivamente las
posibilidades de acceso a la innova-
cion del mercado. CERSAT capacitd
en ese aspecto y los mismos socios
compartieron sus experiencias sobre
el monitoreo, recupero, sistematiza-
cion de las empresas, herramientas
de gestion, servicio postventa, co-
branzas, procesos entre otros.

Ensureglamentointerno,laCamara
prevé un Comitédeéticay unproceso
muy claro para colaborarenlaresolu-
cién de conflictos entre empresas del
sector buscando siempre mantener
el espiritu colaborativo y una sana
relacion entre pares.

- ;Hay algun acuerdo de costos? jLa
oferta se maneja de manera conjun-
ta o sigue siendo potestad de cada
asociado?

- CERSAT trabaja mensualmente en
un relevamiento de las tarifas de sus
asociados y demas empresas del sec-
tor, publicando un valor de referen-
cia del precio de los distintos tipos de
servicios.

Cémo camara consideramos que
cada asociado debe contar con la
libertaddefijarsustarifasdependien-
do no solo de los costos comunes a
todos los prestadores sino teniendo
en cuentaademas los costos particu-
lares de cada zonay caracteristica del
servicio solicitado.

La publicacién del indice tiene co-
mo objetivo la transparencia de pre-
sentar un precio promedio, sirvien-
do como guia tanto a nuestro sector
como también a los usuarios finales
del servicio.

- i{Quérecepcion tuvieron por parte
de los integrantes del sector?

- El recibimiento fue muy positivo.
Nuestro sector no sentia tener una
camara que los representara exclusi-
vamente en el rubro del rastreo sate-
lital. De ahi que, desde su creacion a
fines de julio, hace apenas 2 meses,
CERSAT crecié rapidamente en canti-
dad de asociados, tanto en empresa-
riosdelrastreo como en proveedores
del sector.

- ;Tienen acciones ya delineadas?

Se han definido las comisiones para
trabajar de una manera ordenada y
por areas, entre ellas quisiéramos
destacar la de Etica y Legal, desde la
cual se ha generado el reglamento
interno de funcionamiento y se ha

comenzado a generar contacto con
diferentes organismos de gobierno
pensando en una futura reglamen-
tacion de la actividad.

En cuanto a Comunicaciéony Marke-
ting, programa y desarrolla las dife-
rentes capacitaciones y publicacio-
nes mensuales de novedades, logros
y desafios de CERSAT. También tene-
mos una comision de Innovacion y
Tecnologia, acargodeldesarrollodel
nuevo protocolo de comunicacion
comun entre todas las plataformas,
algo muy necesarioy que se encuen-
tra ya muy avanzado en cuanto a su
disefioy aplicacion.

Cada una de estas areas se encarga
degestionary presentarlosavancesa
la comisién directiva mensualmente.

CERSAT logré en el poco tiempo
que lleva operando, principios de
acuerdos muy importantes en cuan-
to a sus objetivos originales.

Claramente nuestros socios han lo-
grado a través de la comunicacion
clara y transparente, ajustar algunos
de sus costos con proveedores, solu-
cionar problemas relacionados con
infraestructura e incluso comenzar
unaincipientereddeserviciotécnico
anivel nacional que les ha permitido
expandir sus fronteras de negocios.

Desde loinstitucional CERSAT se en-
cuentra en el proceso de generar un
convenio de capacitacién con CESVI
paratodoslos técnicos de sus empre-
sas asociadas buscando una vez mas
la excelencia en la prestacién de los
servicios.

CERSAT convoca a empresas del ru-
bro a sumarse, contactandose via
mail a info@cersat.ar @i

COMISION DIRECTIVA

Presidente
Alejandro Perez Scianca (Maxtracker)

Secretario
Lautaro Castro (Vigilia)

Tesorero
Estrella Guillermo (Seguimiento Global)

Vocal
Ezequiel Welcomme (GPS Fdcil)

Vocal suplente
Cesar Guerrero (Warrior)

Revisor de Cuentas
Fabian Puerta (Control Sat)

Revisor de Cuentas suplente
Juan Martin Cha (Praxsys)
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Descubri el poder del Mini Rastreador GNSS LTE GV58LAU

iHola!

Hoy queremos presentarte el dispositivo telematico GV58LAU, ideal para
diversas aplicaciones de gestion de flotas como alquiler, arrendamiento
hasta la recuperacién de vehiculos robados, logisticaq, etc.

El producto es compatible con varios accesorios BLe

Informacion técnica
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Si querés mas informacion no dudes en escribirnos a través de nuestros
medios de contacto o redes sociales
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Deteccidn de incendios de

avanzada

Sistema Vesta de Detnov

En la actualidad es necesario contar con un sistema de incendios confiable y que cumpla con estdn-

dares de calidad que cuenten con varios niveles de preaviso. Detnov, distribuida por Security One,

resume lo mejor de la tecnologia con la facilidad de instalacién y programacion.

Security One
Www.securiryone.com.ar

& securityone
E n pleno siglo XXly en plena re-

volucién tecnolégica, donde
la ciencia puede desarrollar vacunas
en menos de un aio, causa preocu-
pacion el impacto que podria causar
el desequilibrio, saturacién o colap-
so de un servicio esencial o infraes-
tructura critica. Hoy mas que nunca,
podemos entender cuan catastrofi-
ca puede resultar.

Resulta evidente la necesidad de
planificar mejor y dotar a estas ins-
talaciones y servicios de regulacién
y normas que aborden la necesidad
de garantizar la continuidad del ser-
vicio, asi como impedir que cual-
quier contratiempo se proyecte so-
bre cualquiera otra infraestructura o
servicio critico o esencial.

La legislacién en materia de pro-
tecciéon contra incendios y las nor-
mas asociadas estan orientadas a la
exigencia basica de salvaguardar la
vida de las personas. A mi entender,
esta exigencia debe ser un re- quisi-
to minimo inexcusable para la apli-
cacién general, sin embargo, en el
caso de infraestructuras criticas y/o
servicios esenciales, la exigencia de-
be ser mucho mayor puesto que de
forma inexcusable debe garanti-
zarse la continuidad de la actividad
adoptando sistemas que permitan
una identificacion muy rapida de
cualquier incidencia, faciliten el uso
y ofrezcan amplias alternativas de
conectividad.

Sin ninguna duda, es preciso que la
regulaciéon y las normas asociadas,
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evolucionen para contemplar los re-
quisitos necesarios para la protec-
cién de la propiedad y la continui-
dad de la actividad.

PROPIEDADES DE UN SISTEMA DE

DETECCION

El uso de sistemas de deteccion y
alarma de incendios que faciliten va-
rios niveles de preaviso permitird al
personal tener la oportunidad de in-
vestigar e intervenir con gran pron-
titud, mucho antes de que se inicien
los procesos de control y extincion
con el objeto de evitar los dafios que
estos pudieran causar. En este sen-
tido, el uso de equipos de deteccion
por aspiracién con multiples niveles
de alerta permite crear un plan de
accion mas efectivo evitando que el
fuego se desarrolle.

Asi, un equipo que provea hasta
cinco sefales de alerta permitiria,
en su primer nivel de alerta, verifi-
cary control de formamanual.Enun
segundo nivel de alerta, autorizar el
apagado manual de la ventilacién o
lallamada al equipo de emergencia.
En el tercer nivel de alerta, el sistema
puede provocar el apagado auto-
matico de la ventilacién o la evacua-
cién del area afectada. Con los dos
siguientes niveles de alarma se pue-
den encadenar procesos de extin-
ciény alarma, evacuacion general.

El uso de sistemas de gestidn visual
de la incidencia facilitara la identifi-
cacién rapida de laincidenciay el ni-
vel delaemergencia. Es de gran utili-
dad disponer de sistemas de control
intuitivos, quiero recordar que no to-
das las personas que tienen acceso a
ellos son entendidos en la materia,
que permitan valorar de forma rapi-
da el estado del plan de proteccién,
asi como realizar acciones directas

sobre las maniobras asociadas.

Esimpensable paraestetipodeins-
talaciones el uso de sistemas con-
vencionales, sélo son aptos sistemas
analoégico-direccionables que apor-
ten precisién en la localizacion del
incidente e informacién de valor pa-
ra los usuarios, el responsable de se-
guridad de la infraestructura y para
los servicios de emergencia.

ARQUITECTURA DEL SISTEMA

La arquitectura de los sistemas de
deteccidn en este tipo o de infraes-
tructuras puede ser compleja y en-
cuentra su talén de Aquiles en la
estrategia empleada para la notifi-
cacion de gran densidad de datos,
especialmente en caso de emergen-
cia. Es vital acertar con un sistema
robusto que notifique en muy po-
cos segundos cualquier incidencia y
el cumplimiento de los planes de ac-
cién configurados. @

De igual modo, a medida que la ar-
quitectura se hace mas compleja, se
hace mds necesario incorporar mé-
todos de control de maniobras mas
sofisticados donde es necesario dis-
poner de un elevado nimero de in-
teracciones y condiciones de fun-
cionamiento. Estas pueden verse
afectadas por el tipo de iniciador de
la alerta, por la condicion que este
adopte, por las condiciones previas,
porlas condicionesambientales, por
los planes de explotaciony turnos, el
plan de evacuacion o cualquier otro
factor. ®

VESTA es un sistema de deteccién
y alarma analdgico con caracteristi-
cas de configuracién y funcionalidad
mas avanzadas del mercado. La cen-
tral analdgica VESTA esta disenada
para funcionar con toda la gama de
dispositivos analégicos de Detnov.
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Su concepcion modular permite al
usuario disponer de un sistema ex-
tremadamente potente y comple-
tamente flexible. Soporta centrales
hasta 32 lazos y la red puede es-
tar constituida por hasta 64 nodos.
VESTA ofrece una escalabilidad difi-
cil de encontrar hoy en dia, pudien-
do gestionar un total de 512.000 dis-
positivos.

Es posible representar una deta-
llada jerarquia grafica sobre la pro-
pia central deincendios que permite
presentar, no sélo la ubicacion geo-
grafica precisa, también permite,
no s6lo mostrar los niveles de aler-
ta alcanzados, sino que permitira re-
conocer de forma grafica la cadena
de acciones preestablecidas en las
reglas de maniobras. Estas se reco-
nocen como relés virtuales que, a su
vez, es posible accionar como fun-
ciones de botén dentro del tablero
de control. La central puede gestio-
nar hasta 1.000 relés virtuales.©

La versatilidad de VESTA viene da-
da por un procesador de ultima ge-
neracion, con todo ello podemos
cubrir las necesidades de las infraes-
tructuras mas complejas, VESTA sec-
toriza las areas hasta en 3 niveles, 250
areas, 2.000 zonas y/01.000 grupos de
accion. Es posible crear hasta 100.000
acciones o eventos de maniobra y
2.500 modos especiales. La configu-
raciéon de modos especiales permite
elaborar planes especificos por ho-
ras, dias o meses.

Con las diferentes tarjetas de comu-
nicacion, hacemos de VESTA un sis-
tema totalmente integrable en Cen-
trales Receptoras de Alarma (CRA),
Building Management Systems (BMS)
u otras necesidades del cliente. @

CARACTERISTICAS

VESTA dispone de una pantalla TFT
COLORde10” de altaresolucion (1024
x 600 pixeles). Con una interfaz facil
con mensajes intuitivos y una ges-
tion grafica de planos y mapas inte-
ractivos permite localizar en pocos
segundos dénde se ha generado la
alarma de incendios pudiendo ges-
tionar la incidencia en un tiempo
menor que con las pantallas estan-
dares del mercado. ©

También permite la creacion de pa-
neles de control y mando para la su-
pervisiény gestién delaemergencia
de los diferentes sistemas de protec-
cién de incendios de la instalacion.

Los responsables de mantenimien-
to tienen ante si la central que les va
a permitir actuar sobre la instalacion
enunsolovistazo: detectores sucios,
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elementos deshabilitados o cual-
quier incidencia que tengan los dis-
positivos, reduciendo el tiempo en
cada uno de los servicios de mante-
nimiento contratos.

DETNOV cuenta con un equipo de
profesionales altamente calificados,

con mas de 25 afos de experiencia
en el sector de la proteccién de in-
cendios y dispone de laboratorios
propios para ensayos de compatibi-
lidad electromagnética (EMC/EMI) y
calibracion, que le permiten garan-
tizar la calidad de sus productos.
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Inteligencia artificial aviGiLon

Las soluciones Avigilon estan integradas al Control de
Acceso. Junto con herramientas de inteligencia artificial
ofrecen lainfarmacién correcta en el momento adecuado
para tomar las mejores deciones.
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anterior, pero cuenta con una mayor variedad de funciones.
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La falla de los dispositivos atentan

contra la sequridad de los datos

Cémo los datos telematicos irreales amenazan a una empresa de rastreo GPS

Sea por una falla de hardware o de software, cuando una empresa de monitoreo recibe un dato falso

puede tomar acciones erréneas o enviar alertas injustificadas. Esto atenta contra la reputacion de

la empresa de rastreo y es necesario corregirlo.

E Irastreo GPSy la seguridad son
industrias en las que la preci-
siondelosdatosy elfuncionamiento
preciso del hardware son esenciales.
La informacion errénea es un tema
muy delicado que puede generar
problemas con los clientes y provo-
car vulnerabilidades que pongan en
riesgo la seguridad de los activos y
sus operaciones. Por como ejemplo,
en el caso de un camién de caudales
con servicio de rastreo GPS, un dia
que todo esta en orden de repente
llega una alerta al centro de monito-
reo porque el dispositivo GPS repor-
ta, erréneamente, que el vehiculo
alcanzé una velocidad de 250 km/h.

¢POR QUE OCURRE ESTO?

Que un equipo GPS o un sensor
reporte datos telemdticos erréneos
como velocidades irreales o tempe-
raturas erréneas es una falla comun-
mente asociada al hardware. Si el
centro de monitoreo o sus clientes
reciben alertas falsas, se genera una
mala percepcion del servicio.

Los datos irreales o fuera de rango
son causados por problemas de ins-
talaciéon delos dispositivos GPS o los
sensores, mala programacion que
puede provocar que el GPS reporte
con poca sefal, problemas de cali-
bracién de los sensores, problemas
de cobertura GPS, el uso de disposi-
tivos de baja calidad o incluso el sa-
botaje, entre otros factores.

Estos errores son muy delicados, ya
que ademas de afectar laimagen de
calidaddelservicio,también pueden
arruinar la informaciéon procesada e
impedir o dificultar los analisis sobre
el comportamiento del conductor,
el comportamiento del activo, la de-
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250 km/h

ot

teccion de anomalias o cuestiones
de seguridad, etc.

Muchas industrias que utilizan te-
lemetria o loT para la digitalizacion
de sus negocios se ven afectadas
por esta situacion. Pongamos como
ejemploeltransporte de cargas refri-
geradas; la logistica de la cadena de
frio es desafiante porque implica que
los productos transportados deben
permanecer refrigerados o congela-
dos sin cambios en la temperatura.

Sin embargo, puede ocurrir que
cuando se enciende o apaga el mo-
tor de un Activo, sus componentes
electrénicos generen ruido eléctrico
que afecta a los sensores de tempe-
ratura y provoca variaciones en el
voltaje que envian a plataforma, lo
que se traduce en datos de tempera-
turasirreales.Situclienteesunaflota
que transporta este tipo de mercan-
cia para una cadena de supermerca-
dos, esto puede implicar el rechazo
de dicha carga porque se asume
que esta estropeada, lo cual no es
ciertoy es una fuente de problemas
mayores, todo a causa de fallas en el
hardware.

{COMO SOLUCIONAR ESTE

PROBLEMA?

Estas situaciones representan una
problemdatica muy comun que es di-
ficil de prevenir porque no se puede
tener un control total sobre el hard-
ware y su instalacion, por lo que no
se detectan los problemas de fun-
cionamiento hasta que falla. ;Cémo
remediar este problema? ;Cémo an-
ticiparse a situaciones en las que el
hardware no reporta los datos que
deberia?

Esta problematica tiene dos enfo-
ques de resolucién; o por el lado del
hardware y por del software

En cuanto al hardware, se reco-
mienda la capacitacién constante
del personal que instalay programa
los dispositivos GPS y sensores, asi
como seguir las mejores practicas
estipuladas por el fabricante, probar
los equipos en un entorno de labo-
ratorio antes de instalarlos, utilizar
dispositivos de marcas de renombre
en la industria, asi como ocultar los
rastreadores GPS durante la instala-
cion o el uso de equipos de seiuelo
para evitar el sabotaje.
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Si se trata, desde el software, tam-
bién existen herramientas para co-
rregir o reducir estos problemas. En
RedGPS, trabajan en la creacién de
algoritmos para suavizar el proce-
samiento de estos datos irreales a
causa de las fallas de hardware GPS/
loT. “Integramos mas de mil mode-
los de dispositivos GPS, lo cual nos
ha permitido tener la experiencia
para crear una herramienta que le
da a cada uno de nuestros clientes
la capacidad de definir el rango de
operacion de los sensores, con la fle-
xibilidad necesaria para adaptarse a
cada negocio, al tipo de vehiculo, al
tipo de flota o la exigencia de cada
cliente”, explican desde la empresa.

{COMO FUNCIONA ESTA

HERRAMIENTA?

Cada empresa de rastreo GPS pue-
de definir los valores minimos y ma-
ximos para los sensores. Esta confi-
guracién evita que los dispositivos
GPSy sensores reporten datos fisica-
mente imposibles. También se pue-
de configurar que el dato del sensor
que salga de ese rango de operacion
sea descartado y reemplazado por
el ultimo dato valido, lo que genera
transparencia y coherencia para los
clientes en el uso de nuestro ecosis-
tema. Esto evita malentendidos y
cuestionamientos a la calidad de tu
servicio, disminuye la incertidum-
bre y vulnerabilidades que causan
los datos irreales, ademas de impli-
car beneficios adicionales como el
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Esta solucion es una forma de es-
tablecer una capa extra que asegu-
ra la veracidad de los datos que son
recibidos y procesados que permite
brindar y transmitir seguridad.

En RedGPS recomendamos a cual-
quier empresa de rastreo GPS o alas
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empresas de seguridad que deseen
iniciarse en el negocio que tomen
en cuenta estas recomendaciones
y establezcan sus protocolos para
comprender la calidad de servicio
que estan ofreciendo o van a ofre-
cer a sus clientes, ya que el valor de
lainformacion en la digitalizacion de
los negocios es critica. |l

Somos el futuro tecnolégico

de la seguridad

8

TECNOLOGIA
APLICADA
EN SEGURIDAD

Brindamos soluciones
de transformacion digital
segun las necesidades de

cadacliente.

&

ASESORAMIENTO

PLANIFICACION

R

DESARROLLO

Y SOPORTEIT
PROFESIONAL

Los sisternas de nuestros
clientes siempre estan
operativos y funcionando de
la manera eficaz.

DE URBANIZACION
INTELIGENTE

En cada dliclo de vida de los
proyectos los planificamos,
desde la idea, el proceso,
hasta la puesta en marcha.

Y APLICACION
DE SISTEMAS

Contamos con la gama de
productos mas completa
e innovadora para un
servicio llave en mano.

OF&5-0 @ 381 6369676

SANTIAGO 727, 5. M. DE TUCUMAN
TUCUMAN - ARGENTINA
info@matechinnovation.com.ar
www.matechinnovation.com.ar

50( MaTech

INNOVATION IN TECHNOLOGY

(] © 3 @matechinno [=]

MAS INFORMACION

<45


mailto:info@matechinnovation.com.ar
www.matechinnovation.com.ar
www.facebook.com/matechinno
www.instagram.com/matechinnova/
www.twitter.com/MatechInno
https://api.whatsapp.com/send?phone=543816369676
https://me-qr.com/ufVrDzK

Digitalizacion
3 de tareasy
Bl servicios de
campo.

Oficina

00:04:49

En Oficina
22/03/2023 11:00:57

) £

99 10metros

19.070392,-93.29823

s e

GETITON Download on the

" Google Play [ ¢ App Store

Botones de cambio Botones con eventos Ingreso y egreso de
de estado (OnStatus) personalizables visitas y proveedores

Seguimiento Formularios Autenticacion Perfiles
en tiempo real dinamicos del conductor de usuario

iContactanos!

@redgpsplatafnrma ORedGPS O@Redgps redgps.com @RedGPS O@RedGPSLatam


www.instagram.com/redgpsplataforma/
www.facebook.com/RedGPSLatam
www.twitter.com/redgps
www.linkedin.com/company/red-gps/
www.youtube.com/c/RedGPS
www.redgps.com

RedGps®

C rea soluciones flexibles para
gestlon de servicios de campo
con la App Tracker de F :

Autenticar conductor Control horario y fichaje

e muchos otros como: Fuerza de ventas, auditorias y peritajes, visitas
medlcas a domicmo reportes de gastos, personas en situacion de riesgo, validacion

de documentos y entregas, servicios de limpieza, construccidn, servicios publicos y

de emergencia, camiones de concreto, copiloto virtual, automatizacién domética,
planificacion de rutas multidestino, identificar conductor, control y gestién de visitantes.



https://bit.ly/3K0xISV?r=qr
www.redgps.com

/o)
B Ciberseguridad

Proteccidn de activos y politicas
de seguridad

Normas y procedimientos para la proteccion de activos

FP Alfredo Yuncoza

Presidente del Hispanic
Ir Ll | '

Advisory Board. IFPO
ayuncoza@gmail.com

I as politicas de seguridad en una
organizacién son el conjuntode

normas, procedimientos y medidas
que se establecen para proteger los
activos tangibles e intangibles de
una organizacion, frente a amena-
zas internas y externas. Estas politi-
cas tienen como objetivo, por ejem-
plo, garantizar la confidencialidad,
la integridad y la disponibilidad de
la informacién, asi como prevenir y
mitigarlos riesgosasociadosasu uso,
tratamiento y almacenamiento.
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Unejemplodepoliticadeseguridad
es el uso de contrasefnas seguras y
Unicas para acceder a los sistemas
informaticos de la organizacion, que
deben cambiarse periédicamente y
nocompartirse connadie.Otroejem-
plo es el cifrado de los datos sensi-
bles que se transmiten o almacenan
en dispositivos moéviles o en la nube,
para evitar que sean interceptados
o hurtados por terceros. Un tercer
ejemploeslarealizacién de copiasde
seguridad periddicas de la informa-
cion critica, que deben almacenarse
en lugares seguros y accesibles solo
para el personal autorizado.

LA IMPORTANCIA DE LAS
POLITICAS DE SEGURIDAD
Las politicas de seguridad en una

organizacién deben ser detalladas

y amplias, abarcando todos los as-

pectos relacionados con la gestion

de los recursos. Ademas, deben ser
comunicadas, difundidas y aplicadas
por todos los miembros de la organi-
zacion, desde los directivos hasta los
empleados. Asimismo, deben ser re-
visadasyactualizadas confrecuencia,
para adaptarse a los cambios tecno-

[6gicos y a las nuevas amenazas que

puedan surgir.

La relevancia de disponer de po-
liticas de seguridad radica en que
permiten:

« Prevenir y mitigar los riesgos aso-
ciados a la pérdida, el robo, el dafio
o el uso indebido de activos, lo
que puede afectar la reputacion, la
confianza y la competitividad de la
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organizacion.
«Garantizarelcumplimientodelasle-

yes,losreglamentosylosestandares

vigentesenmateriadeseguridad,lo
que puede evitar sanciones legales,
econdmicas o administrativas.

«Asegurarlacontinuidad delnegocio
ante posiblesincidentes o desastres
que puedaninterrumpir o afectar el
funcionamiento normal de la orga-
nizacion.

+ Mejorar la eficiencia y la calidad de
los procesos, los servicios y los pro-
ductosdelaorganizacion,al optimi-
zar el uso y el aprovechamiento de
los recursos disponibles.

- Fomentar una cultura de seguridad
entrelosempleados,losclientes, los
proveedoresy los socios de la orga-
nizacién,alestablecerroles,respon-
sabilidades y buenas practicasen el
manejo de activos.

Las politicas de seguridad también
aportanalarentabilidad delaorgani-
zacién, ya que al reducir los riesgos y
losincidentesseoptimizaelusodelos
recursos, se mejora la productividad
y la calidad, seincrementa la satisfac-
ciény lafidelidad de los clientes y se
genera confianzay credibilidad en el
mercado.

Los factores claves de éxito para la
elaboracion e implementacion de
politicas de seguridad en una orga-
nizaciéon son:

« La definicion clara de los objetivos,
alcances y responsabilidades de las
politicas de seguridad, asi como de
los roles y funciones de los actores
involucrados.

« La participacion y el compromiso
de la alta direccién, los lideres y los
empleados de la organizacién en

el proceso de disefo, aprobacion,

difusion y cumplimiento de las po-

liticas de seguridad.

«Larealizacion de un diagndstico ini-
cial de la situacién actual de la se-
guridady losriesgos asociados, que
permita identificar las necesidades,
las brechas y las oportunidades de
mejora.

«-Laselecciényaplicacion de uname-
todologia adecuada para la gestion
de la seguridad, que contemple las
mejores practicas y estandares in-
ternacionales, como, por ejemplo:
ISO 27001, 1SO31000, 1S018788, ISO-
45000, entre otras.

« La definicién e implementaciéon de
unplandeaccidénqueestablezcalas
actividades, los recursos, los plazos
y los indicadores para el desarrollo
y la evaluacion de las politicas de
seguridad.

«La comunicacién efectivay la capa-
citacion continuaatodoslos niveles
de la organizacion sobre la impor-
tancia, el contenido y el cumpli-
mientodelaspoliticasde seguridad.

« La revision periddica y la actualiza-
cién constante de las politicas de
seguridad, en funcion del contex-
to interno y externo, asi como del
monitoreo y la retroalimentacién
del desempeno.

Los errores mas comunes en la ela-
boraciéneimplementaciéonde politi-
casdeseguridadenunaorganizacién
son:

« No realizar un analisis de riesgos
previo que identifique las amena-
zas, vulnerabilidades y activos mas
criticos de laorganizacién, asicomo
elimpacto potencial de uninciden-
te de seguridad.

+ No contar con el apoyo y compro-
miso de la alta direccion, que debe
liderar y respaldar las iniciativas de
seguridad, asignar los recursos ne-
cesarios y fomentar una cultura de
seguridad entre los empleados.

« No definir claramente los objetivos,
alcance,rolesyresponsabilidadesde
las politicas de seguridad, asi como
los mecanismos de seguimiento, e-
valuacion y mejora continua.

« No comunicar, difundir y capacitar
adecuadamente a los usuarios so-
bre las politicas de seguridad, sus
beneficios y obligaciones, asi como
las consecuencias de su incumpli-
miento.

-Noadaptarlaspoliticasdeseguridad
a las caracteristicas, necesidades y
contexto especifico de la organiza-
cién, sino adoptar soluciones gené-
ricas o estandares que no se ajusten
a su realidad.

« No revisar y actualizar periédica-
mente las politicas de seguridad,
teniendo en cuenta los cambios
internos y externos que puedan a-
fectaralaorganizacién,asicomolas
leccionesaprendidasdelosinciden-
tes ocurridos.

En conclusién, las politicas de se-
guridad son un elemento clave para
el éxito de cualquier organizacién.
Por lo tanto, se recomienda que las
organizacionesimplementeny man-
tengan politicas adecuadas a sus ne-
cesidades y objetivos, asi como que
capaciten y sensibilicen a sus cola-
boradores sobre laimportanciadela
seguridad. De esta manera, se podra
crearunaculturaquefomentelacon-
fianza, la responsabilidad y el com-
promisodetodoslosinvolucrados. |
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SEGURIDAD ELECTRONICA SR.L.

Incorpora la ultima
tecnologia en
soluciones de
control de accesos

UBIO-XIRIS

El nuevo control de acceso y terminal de
tiempo y asistencia con reconocimiento
de iris y sensor térmico integrado.
Reconoce al iris a hasta 50cm de
distancia al mismo tiempo que mide la
temperatura del usuario.

Su alto rendimiento garantiza una
velocidad de emparejamiento de hasta
40.000 templates por segundo
brindando una mayor seguridad.

AC-1100

La terminal de gestion vy
control de accesos y horarios,
permite la autentificacion
multimodal, identificando
al usuario a través del uso
de tarjeta RFID, llave mauvil
y clave numérica o PIN.

Admite comunicacion con
sistema de tarjeta movil y
de Bluetooth para mayor
conveniencia y comodidad.

UBIO-X FACE

Posee la ultima tecnologia
en reconocimiento facial.
Es capaz de identificar
personas a una distancia
de hasta 3 metros, auin con
la presencia del barbijo, al
mismo tiempo que mide su
temperatura corporal.

Prohibe el acceso a aque-
llos que posea una alta
temperatura y da un aviso
ante la ausencia de barbijo.

UBio-X Face

@erc
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@ www.elcasrl.com.ar
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m ventas@elcasrl.com.ar / info@elcasrl.com.ar
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Complementan la familia
de productos de VIRDI
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Instalaciones mas rapidasy

eficientes con Hik-PartnerPro

Una herramienta aliada para instaladores e integradores de Hikvision

La marca ofrece a los instaladores e integradores acceso a informacién técnica detallada sobre los

productos Hikvision, herramientas de planificacion de proyectos y una seccién de soporte técnico

para asistencia en tiempo real a través de su nueva app Hik-Partner Pro.

L a aplicacién Hik-Partner Pro es
una herramienta gratuita para
los técnicos en seguridad argentinos,
proporciona acceso a informacién
técnica detallada sobre los produc-
tos Hikvision, herramientas de plani-
ficacion de proyectos y una seccion
de soporte técnico paraasistenciaen
tiempo real.

Losinstaladores eintegradores pue-
den realizar diagndsticos y configu-
raciones remotas en equipos Hikvi-
sion desde cualquier lugar, lo que
reduce las visitas a las instalaciones
del cliente y acelera la resolucion de
problemas de manera eficaz.

Una de las principales caracteristi-
cas de Hik-Partner Pro es la funcion
de gestién de dispositivos, que per-
mite la administracion y configura-
cién centralizada de los dispositivos
de la marca en diferentes proyec-
tos. Esto facilita la gestion y el mo-
nitoreo de sistemas de seguridad a
gran escala. Ademas, la licencia de
gestidn de cuentas permite asignar
diferentes permisos de acceso a los
técnicos y personal de soporte que
trabajan en un proyecto especifico,
garantizando la seguridad de los da-
tos. Importantes caracteristicas para
la administracion de una empresa
de instalacién de equipos Hikvision.
Esto genera un antes y después que
impacta satisfactoriamente en tema
tiempos de organizacién en proyec-
tos con equipos de la marca.

La plataforma ofrece una serie de
caracteristicas esenciales para una
gestion de seguridad efectiva. Entre
ellas, la Marca Compartida impulsa
la visibilidad de su marca, mientras
que el Almacenamiento en la nube
proporciona una solucién segura con
codificacion de nivel bancario para
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guardar videos de manera conve-
niente. Ademas, la plataforma per-
mite la integracion de software de
terceros en la Central Receptora de
Alarmas, simplificando asi la super-
visién y gestién de dispositivos de
seguridad de video de Hikvision y
sistemas de alarmas de intrusion.
ConelComplementode Cuentasde
Empleado, se facilitala colaboracion
entre equipos, lo que se traduce en
unamejora palpableenlacalidad de
los servicios ofrecidos a los clientes.
Finalmente, la Regla de Vinculacion
permite una gestion mas inteligen-
te de dispositivos al establecer rela-
ciones entre eventos y acciones,
proporcionando un mayor control y
seguridad para los usuarios.

NUEVAS FUNCIONES

« Funcién Evento: ahora incluye una
funcion de eventos, que permite a
los usuarios pueden sumarse a we-
binar, entrenamientos, roadshows
de la marca, tanto online como
presencial. Esto le da al usuario una
lista de eventos propios de lamarca

HIKVISION

donde pueden participar.

« Funcién de Restablecimiento de
Contrasena de Equipos: Con esta
funcion, los usuarios pueden recu-
perarelaccesoasusdispositivos en
casodeolvidaro perder sus contra-
sefas, garantizando la continuidad
de la seguridad.

«FunciéndeVinculaciony Desvincu-
lacion de Equipos: Hik-Partner Pro
simplifica la configuracién y ges-
tién de dispositivos, permitiendo
una rapida vinculacién y desvincu-
laciéon segun las necesidades del
proyecto. Tener esta funcion inte-
grada en la APP ayuda al usuario a
poder resolver inconvenientes de
este tipo en un mismo lugar.

« Funcién de Actualizacién de Firm-
ware: La aplicacion ahora incluye
una funcion integrada que permi-
te mantener los dispositivos actua-
lizados con las ultimas mejoras de
seguridad y caracteristicas.

« Funcién de SADP Device Configu-
ration Tool: facilita la identificacién
y configuracion de dispositivos Hik-
vision en la red a través de la he-
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rramienta SADP, tambiénintegrada
recientemente en la APP.

VENTAJAS DE HIK-PARTNER PRO

Estas nuevas funciones amplian
aun mas las ventajas de Hik-Partner
Proparalosinstaladoreseintegrado-
res de sistemas de seguridad. Ahora,
la herramienta les permite diseiar,
instalar y gestionar sistemas de se-
guridad de manera mas eficiente y
eficaz, brindando soluciones de se-
guridad integrales y de alta calidad
a sus clientes. Ademas, estas actua-
lizaciones reducen la necesidad de
visitas a sitios de clientes y agilizan el
procesodesoluciénde problemas, al
tiempo que garantizan la seguridad
de los datos y el acceso solo a la in-
formacién necesaria.

“La aplicacion Hik-Partner Pro, una
herramienta esencial para los insta-
ladores e integradores de sistemas
de sequridad en el mercado argen-
tino”, afirmo Cristian Oreja, Gerente
de Producto de Hikvision Argentina.
“Con estas herramientas -agreg6-,
los profesionales pueden disefar,

instalar y gestionar sistemas de se-
guridad de forma mas eficiente y
eficaz, proporcionando soluciones
de seguridad integralesy de alta cali-
dad a sus clientes finales”.

Unaspectosumamenteatractivoes
laoportunidad de canjearlos puntos
acumulados por premios de granin-
terés. La plataforma ofrece una am-
plia variedad de recompensas que
sin duda captaran la atencién de los
usuarios, incentivandolos a partici-
par activamente en la aplicacion.

Ademas, Hik-Partner Pro presenta
multiples vias para ganar puntos, lo
que significa que los usuarios tie-
nen numerosas oportunidades para
acumular puntosy disfrutar de estos
emocionantes premios. Esta carac-
teristica afade un componente adi-
cional de motivacion y gratificacion
para aquellos que se sumergen en
la aplicacion, haciendo que la expe-
riencia sea aln mas enriquecedora

Enconclusién, Hik-PartnerProsigue
evolucionando como la solucién in-
tegral que los instaladores e integra-
dores estaban esperando.

® O Nombre de modoo
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Products
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Products
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Conherramientasyfuncionesavan-
zadas, esta herramienta les permite
ofrecer soluciones de seguridad in-
tegrales y de alta calidad a sus clien-
tes finales, estableciendo nuevos es-
tdndares al mercado. m

www.hikvision.com/es-la/Partners/channel-partners/hik-partner-pro/

. . Sumate a la comunidad virtual
mas importante dedicada a

los Sistemas de Seguridad

Ahora
También en

WhatsApp

Neg® cio de Segu idad

Unite ahora entrando en:

http://groups.google.com.ar/group/negociosdeseguridad/

Google

g <
EEE 0 e b
+ Negotios g Sequrided cosgan 2

Blemunida i o

)

. Q-

Neg®ucio: de Seguridad il i

5 Hocia dose i o secior o o saguided? (]
W Do

B:
Bo

s Fravegs O

relackenados con la

<56


www.hikvision.com/es-la/Partners/channel-partners/hik-partner-pro/
https://groups.google.com/g/negociosdeseguridad
https://groups.google.com/g/negociosdeseguridad
https://chat.whatsapp.com/JFzlvKstgtN1SNmz9bhBQ3

\

SIEMPRE HAC

|

14 :IOO

DISTRIBUIDORA MAYORISTA DE SEGURIDAD ELECTRONICA

iLsec (@copm-- EDSKSOR Honeywell Qggé

ronrs §§3eme HIKVISION @ihua sovar

Lider de la industria de Video Vigilancia Mundial

@ SEAGATE Ngv]lml_ix TAKE% @ digifort @Flre-l_lTe ﬁhﬁyﬁns a EB’

DIALER

\‘: IDEAS &
g@ LicloNAS © —

VIA WHATSAPP u Dialermedios

La Flioja 827 (C1 221ACG) A é% Dialermedios

Ciudad de Buenos Aires 2 ~ +549116022 4403 Y e
Tel/Fax: (54 11) 4932-3838 SOPORTE TECNICO

+54911 5568 3532 DialerMedios

www.dialer.com.ar



www.facebook.com/DialerSeguridad-116867821678151/
www.twitter.com/Dialerseguridad
www.youtube.com/user/DialerMedios
www.instagram.com/dialermedios/
api.whatsapp.com/send?phone=541150961329
api.whatsapp.com/send?phone=5491155683532
www.dialer.com.ar
https://goo.gl/maps/yDKGD26dHEESzgqY6
tel:+541149323838
www.dialer.com.ar/catalogo
www.dialer.com.ar

— \

, 1) .
'SISTEMA DE GESTION DE VIDEO

Soluciones inteligentes integradas

+20 VERSATILES ANALITICAS
DE CONTENIDO DE VIDEO

ANALITICAS VCA

L

L R ; COMPATIBLE CON
) EL 99% DE LAS ®

ARQUITECTURA ¢ % o 2 CAMARAS IP

ABIERTA SR ‘ B

e L]
al ! INTEGRACION CON
' CONTROLES DE ACCESO e i - -
Y OTROS DISPOSITIVOS REVISION RAPIDA |
- DE RED & POTENTE FUNCION
¥ & - DE EXPORTACION
® Lt '
L y s
@
L

@ :
&RAPIDO
"FAILOVER

ANALISIS FORENSE

e N -
. e FLEXIBLE & ESCALABLE . P Q‘iq'
PERMITE ABORDAR NECESIDADES UNICAS

Y CAMBIANTES

Llegue mas lejos con Digifort ¥4 operaciones@digifort.com & www.digifort.com (G ) DigifortLatam


mailto:operaciones@digifort.com
www.digifort.com
www.facebook.com/digifortlatam
www.twitter.com/digifortlatam
www.youtube.com/channel/UCP72QgwlcBZUp0YP4v83sjg
www.instagram.com/digifortlatam/
www.linkedin.com/company/digifortlatam/
www.digifort.com
www.digifort.com.br/site_digifort_es/leitura-de-placas.php
www.digifort.com.br/site_digifort_es/analise-forense.php
www.digifort.com.br/site_digifort_es/reconhecimento-facial.php
www.digifort.com.br/site_digifort_es/analise-avancada-de-video.php

intelbras

Central
de alarma

I—O Central de

cerco eléctrico

-

Accesorios

Sensores

Proteccion para todo lo que
a tu cliente mas le importa

Conocé el portfolio mas completo del mercado

Sumate a nuestra red de distribuidores

—_— o 6082-2000 6 ventas@fullvision.com.ar



mailto:ventas@fullvision.com.ar
tel:+541160822000

&+ Tienda de seguridad

Control de acceso y asistencia biométrica de Anviz

CriESA

FIESA
www.fiesa.com.ar

En Fiesa nos enorgullece haber in-
corporado las soluciones de control
acceso y asistencia de Anviz, una de
las marcas lideres en control de ac-
cesos mediante datos biométricos
del mercado. Se trata de una opcién
superadora para PyMES y empresas
en general que buscan administrar
en forma eficiente los recursos hu-
manos y la seguridad.

Esta asociacidn estratégica permi-
tird a los clientes de Fiesa acceder a
las innovadoras soluciones de Anviz
para una gestion de acceso mas se-
guray eficiente.

Anviz es conocida por su compro-
miso con la excelencia en la seguri-
dady el control de acceso y su enfo-
que en la tecnologia biométrica ha
establecidoestandaresdecalidaden
la industria.

Al incorporar los productos de An-
viz a su oferta, Fiesa esta fortalecien-

Lector biométrico Signo 25B de HID

dosucompromisode proporcionara
nuestros clientes las soluciones mas
avanzadas y confiables disponibles
en el mercado.

Algunos de los destacados produc-
tos y soluciones de Anviz que ahora
estan disponibles en Fiesa incluyen
control de accesos y terminales. Mas
detalles en: https://cutt.ly/EwnYpY3a

En Fiesa, tienen como premisa que
la seguridad y la accesibilidad son
fundamentales para el éxito de cual-
quier empresa u organizacion. Asi,
a través de la incorporacion de los
productos Anviz,laempresaasegura
a sus clientes aprovechar las venta-
jas de la tecnologia biométrica para
garantizar un control de acceso de
vanguardia.

Obtengamasinformaciénsobrelos
productos y servicios disponibles,
puede en contacto con el equipo de
ventas a contacto@fiesa.com.ar. @

Big Dipper
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BIG DIPPER
www.bigdipper.com.ar

HID, distribuidaporBig Dipper, des-
taca el lector biométrico Signo 25B,
una de las ultimas incorporaciones a
lalinea exclusiva de lectores HID Sig-
no que agrega una APl para integrar
soluciones de software de control de
acceso. Esto permite un Unico punto
de registro de plantillas biométricas
a través de un sistema de control de
acceso; estas plantillas luego se pue-
den enviar a todos los dispositivos
conectados simultdaneamente.

TECNOLOGIA DE IMAGEN

MULTIESPECTRAL

Este equipo suma tecnologia bio-
métrica a la plataforma HID Signo. Es
capaz de capturar y leer de manera
confiable huellas dactilares de todo
tipo, incluidas aquellas que son di-
ficiles de leer cuando las personas
tienen huellas dactilares hiumedas,
secas, sucias o desgastadas.

Con esta tecnologia de imagenes
multiespectrales patentada por HID,
estelectorcapturaimagenesdehue-
llas dactilares tanto de la superficie
como de las capas internas de la piel,
brindando un rendimiento de lectu-
ra consistente independientemente
de las condiciones ambientalesy del
estadodelapiel. Sus capacidades de
deteccion de huellas vivas también

evitan intentos de falsificacion utili-
zando dedos falsos o huellas dacti-
lares latentes.

TECNOLOGIAS DE CREDENCIALES

CONTACTLESS

El lector Signo 25B admite tecno-
logias de credenciales sin contacto,
incluidas Seos, iCLASS SE y HID Mo-
bile Access. Cada dispositivo admite
comunicacion NFC y Bluetooth.

El software web de gestion biomé-
trica HID realiza la configuracion y
gestion del lector, incluidas las ac-
tualizaciones de firmware atravésde
la red. Ademas, el software permite
registrar huellas dactilares para usar-
las con diferentes modos de autenti-
cacion biométrica: verificacion 1:1 e
identificacion 1:N.

CARACTERISTICAS

-Versatilidad paraimplementar mul-
tiples modos de autenticacion con
una Unica plataforma de lectura.

- Maxima confiabilidad biométrica
de coincidencia de huellas dactila-
resconunsensordeimagenes mul-
tiespectral que lee la capa subdér-
micadelapielpara mayorprecision.

-Configureyadministre con HID Bio-
metricManagerolaintegracionAPI,
incluida. m
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Nuevos Switches Cygnus PoE+ de 16y 24 puertos

CYGNUS 32

olectronics

CYGNUS ELECTRONICS
/lcygnus.la

Los nuevos Switches PoE no admi-
nistrados Cygnus proporcionan 16 y
24 puertos PoE+ x 10/100/1000Ba-
se-T con un maximo de 30 W PoE por
puerto y 2 puertos SFP 1000Base-X
para una extension flexible.

Reduce el tiempo y el costo de im-
plementacion al integrar la conmu-
tacién de energia y datos en un solo
dispositivo, evitando cableados de
alimentacidn eléctrica adicional.

- PoE paraadministracién de energia
centralizada: los switches admiten
una alimentacién PoE maxima de
30W porpuertoysuministran ener-
giaacamaras P, AP, etc., de unama-
nera confiable, estable y ecolégica.

- Extension flexible con puerto SFP:
la serie proporciona dos puertos
SFP Gigabit Uplink, que pueden co-
nectarse ascendentes a un switch
principal y a centros de monitoreo
a larga distancia.

-4 modos de trabajo: Default, todos
los puertos podrian comunicarse
entre si; QoS, los puertos 1-8 son
de alta prioridad (ante congestion
estos puertos se reenvian primero
para garantizartransmision estable
de video y datos. Los puertos SFP
trabajan como Uplink); CCTV: en el
modelo CY33318T-230 los puertos
9-14 extienden su distancia has-
ta 250 metros a 10 Mbps y en el
CY33326T-370 lo hacen los puertos
17-22; VLAN: los puertos RJ-45 es-
tan aislados entre si pero pueden
comunicarse con los puertos SFP
(hasta cierto punto suprime las tor-
mentas de transmision y mejora la
seguridad de la red).

- Excelente rendimiento de protec-
cién y anti interferencias.

-Admite protecciéncontrasobreten-
siones de 6 kV para garantizar un
funcionamiento estable. m

Hellgriin Connect, gestidn integral de paneles de alarma

Hellgriin
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HELLGRUN
www.hellgrun.com.ar

Hellgriin Connect llegé para trans-
formar la forma en que abordamos
la seguridad integral, ofreciendo una
poderosa e innovadora plataforma
que permite gestionar y monitorear
las alarmas de una manera sencilla,
rapida y segura. Se trata de una he-
rramienta que permite a los usuarios
gestionar y monitorear los pardme-
tros y el estado de las alarmas de
manera remota y en tiempo real. De
disefio simpleyamigable,inclusolos
usuarios con poca experiencia con
este tipo de plataformas pueden na-
vegar y aprovechar sus capacidades
con facilidad, fue disefiada pensan-
do en la simplicidad sin sacrificar la
eficacia.

Una de las claves del éxito de He-
ligriin Connect radica en su capaci-
dad para brindar un control total en
tiempo rea, beneficiando ademas a
las operadoras de monitoreo.

Por otro lado, el software de pro-
gramacion integral disefiado por
Hellgriin tiene la capacidad de mini-
mizar la necesidad de desplazamien-
tos innecesarios. En situaciones de
emergencia o problemas menores,
los operadores de monitoreo y el
personal técnico pueden brindar res-
puestas inmediatas y efectivas. Esto
nosolo permiteagilizarel procesode

atencional cliente, sino que también
optimiza los recursos de la empresa:
reduce tiempos y costos asociados
a la programacién y a la puesta en
marcha de los paneles.

Ademads de una herramienta esta-
tica, ofrece la posibilidad de imple-
mentar servicios web a través de
API's adaptandose a las necesidades
especificas de cada empresa. Y mas
alld de su enfoque en la gestion de
alarmas, Hellgriin Connect pone un
énfasis en la seguridad de datos y
claves reconociendo la importancia
de la privacidad en el entorno digital
actual. La plataforma fue pensada y
disefada para proporcionar un res-
guardo solido frente a instaladores
mediante permisos de acceso.

Hellgriin Connect establece asi un
nuevo estandar en términos de se-
guridad, eficiencia y adaptabilidad.
Su enfoque integral, disefo intuitivo
y capacidades avanzadas revolucio-
nan la manera en que las empresas
abordan la seguridad y atencién al
cliente. Es una solucién integral que
va mas alla de las expectativas tra-
dicionales. Te invitamos a conocer
mas sobre la herramienta que ele-
va la seguridad y la experiencia del
cliente en https://www.hellgrun.com.
ar/hellgrun-connect/
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Distribuidor de tecnologia mas importante del Oeste del pais.

Sistema de alarma de intrusion
inalambrico AX PRO.

Kit Alarma
Hikvision
Ax Pro

Alarmas visibles para una
seguridad real.

Verificacién
instantanea
vy visualizada

Se integra con otros
sisternas de seguridad
por video camaras y
control de acceso de
Hikvision, por medio
de Hik-connect.

Proteccion
integral y mas

El kit incluye:
= 1 Concentrador o Hub:

DS-PWA48-E-WB.
= 1 Sensor PIR: DS-PDP15P-EG2-WB.
= 1 Contacto magnético: DS-PD
MC-EG2-WB.

HIKVISION W = 1 Control remoto: DS-PKF1-WB.

HIKVISION

SOMOS IMPORTADORES DIRECTOS

@ Uruguay 235 - Gllén. - Mza % www.infoandina.com [ Infoandina.com Infoandinamza



www.infoandina.com
www.facebook.com/InfoAnd
www.instagram.com/infoandinamza/
api.whatsapp.com/send?phone=542617635374
https://goo.gl/maps/M3td6ySm5bkmsSVE9
www.infoandina.com

&+ Tienda de seguridad

Nueva serie e-DVR: eficiencia y

disco de estado solido integrado

HIKVISION
www.hikvision.com/es-la/

E n busca de reducir costos de
vida y minimizar la contami-
nacion ambiental, tomar decisiones
energéticas eficientes se vuelve fun-
damental.Eneste contexto, Hikvision
lanza la innovadora serie eDVR, un
granavance en eficiencia energética.

CARACTERISTICAS
- Unidad de estado sélido integrada:
esta serie incorpora unidades de

S

€’

eco-amigable

€SSD integrada

‘Bmsc:@n de
Movimiento

a2

eficiente Analitica -

estado soélido (SSD) que brindan
q de video [9

un rendimiento sostenido y una

fiabilidad excepcional. Esto ahorra
tiempo y dinero a los usuarios , ya
que no necesitan instalar un disco
duro adicional. Ademas, las SSD
integradas son menos propensas
a problemas mecanicos y mas re-
sistentes a impactos y vibraciones,
asegurando una larga vida util.
Durabilidad sin igual: si busca un
almacenamiento robusto y confia-
ble conunalargavida util, esta serie
es la eleccion ideal. Ofrece un alto
grado de confiabilidad incluso en
condicionesdefuncionamiento ex-
tremas, lo que resulta en una mayor
durabilidad y menos necesidad de
mantenimiento. Ademas, los SSD
integrados son resistentes a pro-
blemas mecénicos comunes en las
unidades de disco.

Andlisis de video eficiente: equipa-
da con la tecnologia Motion Detec-
tion2.0,estaseriereconoceyextrae
rdpidamente objetos clave como
seres humanosy vehiculos. Al mini-
mizar las falsas alarmas generadas
por otros objetos en movimiento,
como animales o hojas caidas, se
garantiza una mayor eficiencia en
la vigilancia y un ahorro de tiempo
valioso.

Eficiencia energética y respeto por
el medio ambiente: esta serie, gra-
cias a su tecnologia eSSD, consume
considerablemente menos energia
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Facil de usar

en comparacion con los DVR tradi-
cionales. Este ahorro no solo be-
neficia al bolsillo del usuario, sino
también al medio ambiente. Los
calculos demuestran que el uso de
un eDVR en lugar de un DVR tradi-
cional puedereducirelconsumode
energiaenunasombroso45%.Ade-
mas, el ahorro energético equivale
practicamenteatodalaenergiaque
absorbeunarbolmaduroenunano,
loquerepresentaunimpactosigni-
ficativo en nuestro planeta.

Optimizacion de almacenamiento:
ademas de limitar la tasa de bits, el
control de tasa de bits adaptable a
escenasutilizaalgoritmosinteligen-
tes para garantizar una calidad de
video éptima en areas criticas. Por
ejemplo, cuando se analizan areas
con personas o vehiculos, se asigna
una tasa de bits mas alta para una
mayor calidad de video, mientras
queenescenasdebajacomplejidad
con poco 0 ningiin movimiento, se
reduce la tasa de bits, optimizando

Almacenamiento

duradero

el almacenamiento.

- Disefio compacto y versétil: esta
serie presenta un disefio compac-
to que se adapta en cualquier lugar
de trabajo u oficina en casa, incluso
en espacios reducidos. Su presen-
cia pasa desapercibida durante su
funcionamientoy suacceso es con-
veniente sin necesidad de levantar
objetos pesados.

Con esta serie, la eficiencia energé-
ticaseuneaunrendimientosuperior
y una confiabilidad inquebrantable,
brindando una solucién de almace-
namiento de video éptima para las
necesidades de su empresa.

Para obtener mas informacién so-
bre esta serie y sus especificaciones
técnicas detalladas, visite nuestro
sitio web o comuniquese con nues-
troequipodeexpertosenseguridad.
Enlace a la pagina de la Serie eDVR
de Hikvision. https://www.hikvision.
com/es-la/products/Turbo-HD-Pro-
ducts/DVR/edvr-series/ M
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LOS MOTORES PARA PORTONES
MAS RAPIDOS DEL MUNDO

il

Alta velocidad Bajo consumo Bajo consumo en la bateria Baja temperatura
de accionamiento de energia eléctrica de la central durante el
funcionamento

24V
EFICIENCIA ENERGETICA
DE ALTO RENDIMIENTO

Bajo consumo Cargador de bateria Utiliza baterias Permite recarga Baja temperatura
de energia eléctrica incluide en la central de bajo consumo por energia solar durante el
funcionamento



www.ppa.com.ar
mailto:contacto@ppa.com.ar
https://api.whatsapp.com/send?phone=541132696309
www.instagram.com/ppaargentinaok/
www.facebook.com/PPAArgentinaok
www.linkedin.com/company/ppa-argentina/
www.ppa.com.ar

LA TECNOLOGIA AVANZA
Y JUNTO A USTEDES SEREMOS PARTE

Siendo la marca lider en el mercado. Contamos con una linea completa
de automatizacion para un mdximo confort y sequridad.

CONOCE TODA NUESTRA LINEA _
DE PRODUCTOS EN EL PORTAL WEB ;

www.seg.com.ar

Seguinos en: (0) (f) ﬁ

INTERNATIONAL
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LANZAMIENTO MODULOS
WI-FI DE 1Y 4 CANALES

Escuela Seg ~

it

4 CANALES 1 CANAL

Con la aplicacion SEG Smart podés controlar de
forma remota hasta 2 portones automdticos y 1
2 dispositivos independientes, tales como cerraduras ¥ s

eléctricas, luces y otros artefactos eléctricos.

Disponible para: android . | @& i0S

CONOCE TODA NUESTRA LiNEA

DE PRODUCTOS EN EL PORTAL WEB
www.seg.com.ar

INTERNATIONAL
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O Marketing

El arte de valorar

Estrategias de Precios Inteligentes para Empresas de Seguridad

La venta de sistemas de seguridad representa un desafio para instaladores y pequenas empresas.

Explorar conceptos de marketing y comprender el valor, la percepcién y los precios puede impulsar el

éxito en el negocio de la seguridad.

Lic. Diego Madeo
Director Ejecutivo
GarnetTechnology
https://linktr.ee/diegomadeo

I a venta de sistemas de seguri-
dad representa un gran desafio

para instaladores independientes y
pequeias empresas que ingresan al
sector. La clave para mantener ven-
tas sostenibles y fomentar el famoso
«boca a boca» que radica en la cali-
dad de la instalacion, la atencion al
cliente y el precio justo del paquete
ofrecido. Sin embargo, explorar con-
ceptos de marketing puede transfor-
mar esta ecuacion. Descubre como
comprender el valor, la percepcién
y los precios puede impulsar tu éxito
en el negocio delaseguridad.

Es evidente que la mayoria, mas del
80%, de los instaladores de sistemas
de alarma, junto con muchas em-
presas del rubro, basan sus ventas en
las recomendaciones de sus clientes.
Esto no es en absoluto un enfoque
incorrecto. Sin embargo, la pregunta
clave es: jcdmo podemos llevar la
rentabilidad a su punto maximo y
continuar expandiendo nuestra base
de clientes satisfechos? Hasta este
punto, el corazén del negocio parece
residir en la calidad de la instalacion,
en la tarifa adecuada por el conjunto
que comprende “Producto + Insta-
lacion + Soporte postventa”, en la
excelente atencion brindada y, por
supuesto, en ese factor suerte que
influye en que nuestros clientes nos
recomienden.

Pero, ;qué pasaria si comenzamos a
entendery llevaralapracticaalgunos
conceptos basicos de marketing?, fun-
damentalmente aquellos relaciona-
dos con el valory precio del producto
o servicio que ofrecemos.
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El arte de valorar:

Estrategias de precios
inteligentes para
empresas de seguridad.

Estariamos en condiciones de en-
tender con quién nos enfrentamos y
en consecuencia fijar precios en fun-
cién del tipo de cliente, segmento de
mercado, entre muchas otras varia-
bles y, en definitiva, que dicha asig-
nacion no solo esté relacionada con
el costo mas un margen predetermi-
nado.

REPASANDO CONCEPTOS

Actualmente,lasdecisionesde com-
pra se orientan hacia el llamado Valor
Econdmico del Consumidor (VE) y
parte de esa orientacién esta relacio-
nada con el desarrollo de las nuevas
tecnologias de comunicacion, lo que
permiten al consumidor estar al tanto
de lo que ocurre a nivel mundial y,
acceder asi a un nivel de informacion
inimaginable, situacion que afos a-
trads no era posible, en consecuencia
hoy tenemos consumidores cada vez
mas informados y selectivos y son los
gue comunmente se conocen como,
«consumidores inteligentes».

El Valor Econémico es el precio
maximo que un “comprador inteli-
gente”, totalmente informado del
mercado y en busca del mejor valor,
estd dispuesto a pagar. Lo primero
que debemos entender es que de-
bemos generarvaloreintentarllegar

49 GARNET
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al precio maximo que el cliente en
cuestion estaria dispuesto a pagar. El
VE posee dos componentes basicos,
el Valor de Referencia (VR) y el Valor
de Diferenciacion (VD). El primero es
el precio del producto con el que se
compite y que el consumidor consi-
dera como mejor alternativa a éste y,
el segundo, es el valor que diferen-
cia a un producto de otras alterna-
tivas, es el factor extra que percibe
el cliente y que permite diferenciar
caracteristicas que pueden ser posi-
tivas o negativas.

Aqui aparece un nuevo concepto
que es el Valor Percibido por los con-
sumidores. ;Como perciben nues-
tros clientes el servicio o producto
que ofrecemos?, la respuesta es sim-
ple, cuanto mejor sea la percepcion
mas facil sera vender. En consecuen-
cia, mas nos acercaremos al famoso
VE. Valor se relaciona con la valora-
cién (no monetaria) que el cliente
nos otorga, y debemos entender que
estamos en un terreno subjetivo.

{COMO PARATRABAJAR

SOBREEL VE?

Transformar todo el conocimiento
enacciones concretas para potenciar
el Valor Econdmico del Consumidor
(VE) serdlaclave.Aquiesdondeentra
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Garnet Admin,—~

La solucién integral para empresas de monitoreo.

Garnet Admin es el servicio definitivo para empresas de monitoreo gue
tener un control total sobre todos sus sistemas de alarma V. la interaccionie
instaladores en cada instalacion. El programa ha sido disefado para orine
las empresas de monitoreo una solucion integral gue les permita adminis
de manera eficiente y segura los sistemas de alarma Titanium y Garnet:

& info@garnet.comsani

!‘EI- :% Escanea el cédigo QR
y descubre toda la informacion

Ol o)) o Boletin Garnet



https://www.garnet.com.ar/
https://www.linkedin.com/company/11497676/admin/feed/posts/
https://www.youtube.com/channel/UC-IAQK6FVuFtW66dUDR95Yg?view_as=subscriber
https://twitter.com/garnetalarmas
https://www.facebook.com/Garnet.Technology/
https://www.instagram.com/garnet.technology/
mailto:info@garnet.com.ar
https://bit.ly/3LLck4Q
https://www.garnet.com.ar/

O Marketing

Cada cliente percibe
de manera diferente
el producto o servicio.
Debemos trabajar

en funcion de ello.

en juego un enfoque centrado en el
cliente.Alcomprenderafondolasne-
cesidades y deseos de nuestros con-
sumidores, podemos adaptar nues-
tras ofertas y servicios para coincidir
con sus expectativas. Esto implica no
solo entregar un producto, sino tam-
bién brindar soluciones personaliza-
das que afadan valor palpable a sus
vidas.

«En primerlugar,debemosidentificar
el tipo de cliente/mercadoy en fun-
cion de esto fijar un nivel de precios
acorde.Puededescubrir segmentos
demercado quetienen probabilida-
des de tener distintas sensibilidades
al precio relacionadas con el mismo
costo del producto o directamente
conla calidad.

Maximizar nuestra capacidad de ob-
tener mas beneficios con la creacién
devalor.En este puntola creatividad
es un factor importante. Por ejem-
plo, ofrecer servicios como el moni-
toreo permite alcanzar excelentes
resultados siempre y cuando lo que
se instale sea un sistema a medida
y no un kit. Debemos escuchar pri-
meramente al cliente y transformar
producto y tecnologia en servicios
de valory calidad que satisfagan las
necesidades individuales. Uno de
los desafios clave radica en comu-
nicar claramente el valor intrinseco
de lo que ofrecemos. A través de
estrategias de comunicacion efecti-
vas, podemos resaltar como nuestro
producto o servicioresuelve proble-
mas especificos, mejoralavidadiaria
obrindaunnivelde convenienciasin
igual. Esto permite alos consumido-
res comprender cOmo su inversion
setraduce directamente enunvalor
sustancial y tangible.

Gestionar activamente las percep-
ciones del consumidor para influir
sobre la diferencia entre el precio
que pagay el valor que recibe. Cada
cliente percibe de manera diferente
el producto o servicio, inclusive el
momento de compra influird de ma-
nera sustancial la percepcién y en
consecuencia deberemos fijar pre-
ciosenfunciéndeello.

- Descubrir hasta cuanto estan dis-
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Debemos crear

gue nuestra
competencia
no pueda

puestos a pagar los consumidores.
-Buscarocrearventajas competitivas

que nuestracompetenciano pueda
igualar con facilidad. Estas ventajas
pueden ser ofrecidas a través del
productoobienatravésdel servicio
que ofrecemos.

- Compartir historias de éxito y casos
reales puede ser una manera pode-
rosa de resaltar como el sistema de
seguridad ha transformado positi-
vamente la vida de los consumido-
res. Al presentar ejemplos tangibles
de como hemos ayudado a resolver
desafios y mejorar situaciones, de-
mostramos de manera efectiva el
valor real que ofrecemos.

Para terminar de comprender, ;qué
sucede si no trabajamos bajos estos
conocimientos? Evidentemente es-
taremos tomando malas decisiones
respecto a los precios cobrados y la
consecuencia inmediata es un con-
cepto microeconémico llamado “Va-
lores sin cosechar”y es aquella franja
en donde perdemos de ganar dinero
debido a que hay clientes que estan
dispuestos a pagar mas por el pro-
ducto, y actualmente pagan menos
(puesto que perciben un valor mayor
del precio que se les esta cobrando).
En otras palabras, lo que estamos
perdiendo de cobrar, es el excedente
del consumidor que no explotamos.

PROFUNDIZAR CONOCIMIENTOS

Este escenario subraya la importan-
ciadeprofundizarenel conocimiento
del producto que ofrecemos. Garnet

Technology, por ejemplo, ofrece pa-

neles de alarmas con ventajas dife-

renciales que pueden ser utilizadas
como solidos argumentos de ventas

o como un valor afadido en nuestras

propuestas. Algunas de estas carac-

teristicas incluyen:

- Opciones de teclados estéticos de
LCD con excelentes terminaciones
ydisefo.

« Posibilidad de transformar el panel
en un sistema inaldmbrico sin ma-
yores costos.

« La aplicacion para el cliente final
“Garnet Control Pro”, que es de uso
gratuitoy compatible con multiples

ventajas competitivas -

igualar con facilidad.
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plataformas, proporcionando una

gestion facily comoda.

-Lainclusion de servicios adicionales
comoelcontroldeluces,activacién/
desactivacion remota del panel de
alarma, funciones comunitariasy la
opcion «Estoy Llegando a Casa», en-
tre otras, para una experiencia mas
completay personalizada.

«La presencia de comunicadores Wi-
Fi y datos moviles que garantizan
una conexion permanentey confia-
ble, ofreciendo tranquilidad y con-
trol constante.

Esta sélida comprensién del valor
intrinseco y las caracteristicas distin-
tivas de nuestros productos no solo
impulsa lafijacion de precios estraté-
gicos, sino que también proporciona
una base sélida para establecer re-
laciones sélidas con los clientes. Al
destacar cdmo nuestros productos
no solo satisfacen, sino que exceden
las expectativas, estamos constru-
yendo una marca que resuena con la
creciente comunidad de consumido-
res inteligentes.

Los invitamos a leer el siguiente do-
cumento para descubrir mds venta-
jas competitivas: https:/micrositio.
garnet.com.ar/Folletos/Caracterlsti-
cas-de-productos-Garnet.pdf

Podriamos seguir enumerando in-
finidades de caracteristicas, pero lo
mas importante, sin dudas, sera to-
mar cada una de ellas y traducirlas en
valor agregado, y fundamentalmente
que el cliente entienda que es lo que
le ofrecemos para cubrir su necesidad.

No olvidemos que el marketing en
cualquier negocio afiade valor, en-
tender las necesidades de nuestros
clientes para crear valor es funda-
mental para cobrar precios mas ren-
tables. La instalacion de un sistema
de alarmas debe ser una solucion
conformada por un paquete de in-
formacion relacionada no sélo con el
producto sino también con el servi-
cioque brindamos.

Debemos ofrecer el mejor valor,
beneficios (no solo econémicos) y
debemos preguntarnos siempresilo
que ofrecemos es mejor respectoala
competencia.ll


https://micrositio.garnet.com.ar/Folletos/CaracterIsticas-de-productos-Garnet.pdf
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Refranes aplicados al mundo

de los negocios

Sabiduria popular al servicio de la capacitacion

“Se juntaron el hambre y las ganas de comer” podria ser una buena metdfora para reflejar que una

necesidad fue satisfecha por determinado producto. De eso se trata el refranero popular: de frases

aplicables en distintos contextos y entornos que incluyen el dmbito de los negocios.

Lic./CPN Diego L. Cacciolato
dcacciolato@yahoo.com.ar
©+5492235021114

Lic. Augusto D. Berard
a.berard@pampamarketing.com
@ +5491144753824

I os refranes son expresiones que
se transmiten y retransmiten a

través del tiempo y que suelen mar-
car la personalidad y el comporta-
miento de aquellos que los recibeny
asimilandesdenifos.Estasexpresio-
nes, a menudo, esconden sabiduria,
permiten distintas interpretaciones
olecturasypuedenaplicarseensitua-
ciones cotidianas o en el ambito em-
presario. Entonces, ;como utilizan la
sabiduria de los refranes los lideres
de empresas?

Los padres transmiten ensefianzas
a sus hijos con frases 'y ejemplos que
los guiaran a lo largo de su vida; la
educaciény las creencias inculcadas
enlos primeros anos de vida de toda
persona lo condicionan, para bien o
para mal, a lo largo de toda su exis-
tencia. Los lideres empresariosy em-
prendedores han sido influenciados
por sus padres y por las experiencias
vividas durante su infancia, y los re-
franesson partedeesasexperiencias
e influencias.

Sinembargo,lospensamientos pue-
dencambiarseysidetectamospensa-
mientos o creencias falsas o dafninas,
podemos cambiarlosy eliminarlos de
nuestra mente. Contar con la ayuda
deterceros puede colaborar a detec-
tar esas creencias y eliminar aquellas
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Mas vale pajaro

en mano que
cien volando

w,

L

.

que nos afectan de mala manera. El
mundo cambia, y para poder sobre-
vivir y triunfar hay que adaptarse a
los cambios rapidamente; pero para
cambiar hace falta esfuerzo y vo-
luntad. Es, entonces, muy interesan-
te detenerse a pensar y reflexionar
sobre todos aquellos refranes que
hemos escuchado reiteradamente y
que han llegado a marcar, de mane-
ra consciente o inconsciente, nuestro
comportamiento.

Algunos refranes de la cultura po-
pularpuedenservirparaejemplificar
las aptitudes, las consideraciones y
las necesidades que los empresarios
ysusempresasnecesitan paracrecer.
Otros buscan eliminar algunos con-
ceptos que se traen al mundo de los
negociosdesdediversosambitos;en
este capituloexaminaremosalgunos
de ellos.

{

REFRANERO POPULAR
- Se juntaron el hambre y las ganas
de comer. Para que un negocio sea

El saber
o0 ocupa lugar

X JRX
-

No por mucho
madrugar amanece
mas temprano.

-

,‘(.)rr‘f'

exitoso, la curvade lademanda de-
be cruzarse y juntarse con la de la
oferta.Lademandaylaofertarepre-
sentan, en este caso,elhambreylas
ganas de comer. Descubrir qué ne-
cesitaelmercado,enqué momento
y qué precio aplicar son algunas de
las variables que hacen que la ofer-
ta se cruce con la demanda; en ese
punto de cruce se produce la venta
e ingresa dinero en la empresa.

Mas vale pajaro en mano que cien
volando. Las metas y los objetivos
debenserrealizablesy mediblesen
el tiempo. Es muy importante ser
realistayaplicarel sentidocomunal
momentodeproyectar.Muchasde-
cisiones empresariales dependen
deestoyloslideres conexperiencia
suelen tenerlo muy en cuenta. Las
empresassiempretienenunacapa-
cidad productiva limitada frente a
un mercado global que crece afo a
ano:elintentode captarunaamplia
porcion del mercado puede hacer
que se pierda todo y que no se lle-
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TECHNOLOGY
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* Visualizacion conjunta de las imagenes recibidos con el evento que originé las mismas para un tratamiento eficiente

* Reproductor automatico de videos con gif para visualizacion previa

+Y MUCHO MAS!

NUEVAS FUNCIONALIDADES PARA

» Edificios y propiedad horizontal: Incorporacion de funciones Gtiles para el monitoreo de unidades funcionales con varias particiones

* Administracién de tareas de Gestién de Flotas en la App Flota Segura.
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gue a buen puerto. Es mejor ganar
un poco de algo que el 100 % de
nada; aceptar las propias limitacio-
nes permite aprovechar los recur-
SOS y crecer paso a paso.

No pormucho madrugaramanece
mas temprano. El factor del tiem-
po es central en cualquier proyec-
to. Cada etapa tiene su periodo de
maduraciény solo el paso del tiem-
po permite alcanzar los objetivos.
La mayoria de los procesos no se
pueden apurar y tampoco es ra-
zonable pretender algo por lo que
no se ha trabajado sostenidamente.
Tanto un producto como una carre-
ra universitaria o la experiencia en
el mercado no se pueden alcanzar
enunsolodia.Hay que ser paciente
y sabio para entender que todo lle-
ga si dejamos transcurrir el tiempo
indicado.

Preguntando se llega a Roma. Para
saber en detalle cudl es la necesidad
del cliente o consumidor hay que
investigar y hacer las preguntas co-
rrectas, ya que asi se puede conocer
y descubrir la realidad. También es
muyimportantequeelliderpregun-
te a sus colaborares sobre el trabajo
que estan realizando, si estan con-

formes o no. Los clientes también
pueden ser consultados sobre el
producto o servicio que necesitan o
estan adquiriendo. Preguntar gene-
ra informacion, nos presenta otros
puntos de vista y nos ayuda a corre-
gir desvios de ser necesario; esa va-
liosa informacion es la que marca el
camino para llegar a la meta.

El saber no ocupa lugar. Dos seres
humanos se diferencian por lo que
saben o dejan de saber. El aprendi-
zajeylaincorporacion permanente
de nuevos conceptos hace que po-
damos avanzar en la vida y desa-
rrollar plenamente todas nuestras
aptitudes. El cerebrohumanoesun
discorigido que necesita ejercicioe
informacionde calidad parafuncio-
nar a la perfeccién; si no se utiliza
y ejercita, se atrofia. Los cerebros
“ejercitados” asimilan los cambios
con mayor rapidez y perciben lo
que otros no logran percibir. Estu-
diar e incorporar nuevas vivencias
y conocimientos siempre ayuda a
llevar una vida plena.

No todo lo que brilla es oro. El
proceso de toma de decisiones se
basaentomarriesgoseinvertirpara
lograr beneficios. Aunque también

hay caminos engafosos que, a pe-
sarde subuena apariencia, pueden
conducir al fracaso; es por esto que
conocer cabalmente todos los as-
pectosde un proyectoesclave para
decidir si adoptarlo o no. El empre-
sario sagaz debe poder aprovechar
su experiencia e intuicién para se-
pararlasverdaderasoportunidades
de aquellas que no lo son.

Nadie es profeta en su tierra. La
globalizaciondelos negociosexige
saliral mundo y conquistar nuevos
territorios.Lasempresaslocalestie-
nenlimitadosucrecimiento:sinose
expanden por el mundo y forman
alianzas globales, corren el riesgo
de desaparecer. Hay empresas que
en su pais de origen tienen un cre-
cimiento pobre o limitado y, al ex-
pandirse, se convierten en un éxito
rotundo. Los desconocidos carecen
de preconceptos sobre lo nuevo;
esto les brinda la posibilidad de re-
formular los negocios y lanzarlos en
nuevos mercados, lo cual aumenta
dramaticamentesusprobabilidades
de éxito. @

Continua en el libro MANUAL DE NE-
GOCIOS.

“El crecimiento personal y profesional se desarrolla con el hacer y la preparacién técnica”

|

<76

Augusto D, Berard | Diego L. Cacciolato

MANUAL DE
NEGOCIO

S

GESTION, DESARROLLO Y REGIONALIZACION

Incluye:
Automatizacion de ventas
Armado de plan de negocios

SOLICITA HOY MISMO TU EJEMPLAR

En este libro, los autores proponen un
recorrido por todas las etapas relacionadas
con la creacion y el crecimiento de un
emprendimiento comercial. A través de
conceptos claros obtenidos gracias al
estudio, la profesionalizacion y consejos
especificos fruto de una profunda
experiencia, se plantea una guia detallada
que va desde lo simple hasta lo mas
complejo, de los primeros pasos de una
empresa hasta su expansion al mundo.

Este Manual De Negocios es para cualquier
emprendedor que quiera llevar su proyecto al
siguiente nivel, ya sea para mejorar las
ventas en el mercado local o expandirse a
otras regiones.

Para leer de corrido o usar como material de
consulta, este Manual debe formar parte de
la biblioteca de todo empresario, nedfito o
experimentado que busque la excelencia en
su trabajo.

@ +54 911 4475-3824 / +54 9223 502-1114
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ELEVANDO LOS ESTANDARES EN
CADA PROYECTO DE SEGURIDAD

. INNOVACION
QUE PERDURA

Paneles, detectores, modulos,
tecnologia inhalambrica Swift.
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DETECCION POR
ASPIRACION —

Deteccién temprana, robusta
y de facil mantenimiento.

UN MUNDO DE
SOLUCIONES

Paneles modulares,
Audioevacuacion,

comunicacion en red,
integracion, deteccion avanzada.

by Honeywell — www.tdsintl.com
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— Manuel Alberti 339 - Villa Lynch- Buenos Aires
sy Rivadavia 4075 - Los Boulevares - Cordoba
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Conocé nuestro programa de Capacitaciones Gratuitas
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Oficinas comerciales: =
Tel. Fax: (5411) 4621 0008 (Lineas Rotativas)
Direccion: Comandante Peredo 433, ltuzaingé

(B1714BSC) Pcia. de Buenos Aires, Argentina ingenieria y soluciones en seguridad

Seguinos en las redes @isolsesrl
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La provincia de Tucuman se
suma al éxito de Expo Sequridad

Organizada por Negocios de Seguridad en colaboracién con la Honorable Legislatura de Tucuman
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E | pasado 15 de septiembre, la

provincia de Tucuman fue tes-
tigo del éxito de la primera edicion
de Expo Seguridad, un emocionante
evento que tuvo lugar en el presti-
gioso Salén 9 de Julio del Sheraton
Hotel, ubicado en la hermosa ciudad
del”Jardin de laRepublica”

Esta exposicion de seguridad inte-
gral, organizada por Negocios de Se-
guridad, el medio de comunicacion
especializado en empresas, produc-
tos y servicios de seguridad, ha si-
do en este afo, la cuarta de su tipo.
Previamente, se celebraron exitosas
ediciones en Mendoza, Cérdoba y
Rosario, consolidando su reputacion
anivel nacional.

En esta ocasion, la Honorable Legis-
laturade Tucumdnse unié comosocio
local, fortaleciendo ain mas la pre-

MAR‘!}‘-IALL K¢ MaTech NE“"?"

oy Hellgriin

oo

SB i CENQ [ Wrowss vigm XSSl

HONORABLE

LEGISLATURA

TUCUMAN
=

g%;’eﬁ%“ S S

St

As

senciadelaferiaenlaregion.

Esta destacada exhibicién tecno-
l6gica, contd con la participaciéon de
35 empresas expositoras y atrajo a
mas de 500 asistentes, quienes tu-
vieron la oportunidad de establecer
contacto directo con los principales
fabricantes y distribuidores prove-
nientes de diferentes partes del pais.
La mayoria de los asistentes fueron
instaladores, integradores y empre-
sasdelaregidondelNOA, interesados
en la gran variedad de productos y
servicios exhibidos por reconocidas
marcas tanto nacionales comointer-
nacionales.

El acto inaugural conté con la pre-
sencia de destacadas autoridades,
incluyendo al intendente de Banda
del Rio Sali, Dario Monteros; Gladys
Medina, secretaria de Atencion a Fa-

—
y—

milias en Riesgo Social; el ministro
de Seguridad Eugenio Agliero Gam-
boa; el legislador Gonzalo Monteros;
el jefe de la Policia de Tucuman Julio
Ferndndez; y el secretario de Segu-
ridad de BRS Marcelo Moreno, entre
otros.Ademas,Lamuestracontécon
el apoyo y la presencia de cdmaras
empresariales, asociaciones del sec-
tory medios de comunicacion.

Desde Negocios de Seguridad cele-
bramos el éxito de esta jornada, que
brindélaoportunidaddeinteractuar
con los protagonistas y lideres de la
industria, no solo en Buenos Aires.

Las presentaciones finalizaran este
ano su recorrido en la ciudad de Mar
del Plata.

A continuacién, te ofrecemos unre-
corrido visual de esta exitosa expo-
sicion. |
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Llegar es importante

mantenerse,
“MUCHO MAS”
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por acompanarnos “SIEMPRE”
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Serie ONYX

Paneles de Inteligencia distribuida.
Flexibles, Expandibles y compatibles con versiones anteriores.
Facilmente integrable a redes y BMS.

Multiples canales de audio digital integrables.

Rapida Programacion, Uso y Mantenimiento.

Audio Evacuacion Digital

" | 'HeE=  DVC

= Integracion Full con Serie ONYX
- Opcional telefonia de Emergencia

FIIRE PROTECTION SYSTEMS

N Remedios de Escalada de San Martin 3325 1er. Piso
NEPA Villa del Parque, Barrio Santa Rita - C.A.B.A. - Argentina
MEMBER

Tel.: 54+11 2106.7783 - Cel.: (+54) 15.3481.0015
ventas@fpssa.com.ar . www.fpssa.com.ar
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Inteligencia artificial, un nuevo aliado
en la seguridad domeéstica

Los dispositivos con Inteligencia Artificial embebida comienzan a dominar el mercado de la seguridad.
La tecnologia cada vez mds accesible y su universo de aplicaciones los convierten
en aptos para funciones cada vez mds diversas.

Elaumento de lainseguridad es una pre-
ocupacion constante para aquellos que
desean proteger sus hogares y negocios
en todo el mundo. Gracias al avance de la
tecnologia, cada vez son mas las solucio-
nes disponibles para proteger lo que
mas valoramos.

Una de esas soluciones es la inteligencia
artificial (1A), que revolucioné el mercado
de la seguridad, con equipamiento y
aplicaciones que permiten monitorear
hogares y negocios de manera mas efi-
ciente y a un costo accesible.

LalA se utiliza para procesar grandes canti-
dades de datos generados por camaras de

seguridad, sensores y otros dispositivos. A
través del analisis de estos datos, los algo-
ritmos de IA pueden identificar personas,
vehiculos, detectar intrusiones, merodeo
de personas y vehiculos e incluso detectar
de forma temprana y prevenir incendios e
incidentes.

Estas soluciones de seguridad basadas
en |A pueden personalizarse para satis-
facer las necesidades de cada propieta-
rio. Los algoritmos de IA embebidos en
estos dispositivos filtran y procesan toda
lainformacién relevante y de esta forma
simplifican el monitoreo y el control.
Ademas, los dispositivos pueden venir

provistos de luces, speaker, salidas de
alarma y sirenas que realizan acciones
de disuasion activa y emiten alertas en
forma automatica.

Lo mas destacable de estas soluciones es
que son intuitivas y faciles de usar. Los
usuarios pueden controlar los dispositivos
de seguridad a través de una aplicacién
movil, lo que les permite monitorear sus
hogares y negocios en tiempo real desde
cualquier lugar.

En resumen, casi sin darnos cuenta, la IA
transform6 el mercado de la seguridad
domeéstica y gracias a estas soluciones,
los propietarios de hogares y negocios
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pueden estar mas seguros y tranquilos.
Ademas de las soluciones mencionadas
anteriormente, la IA también se usa para
mejorar la eficiencia en la gestion de la
seguridad. Por ejemplo, los sistemas de
IA pueden identificar y alertar automati-
camente sobre posibles problemas, esto
le permite al usuario responder rapida-
mente y evitar situaciones peligrosas.
Claramente esto es una gran ventaja que
colabora con el usuario del sistema de se-
guridad, dado que lalA en principio reduce
las falsas alarmas en un 90 %y permite en-
focarse en los eventos que solo son de im-
portancia o relevantes para el usuario.

En general, la IA es una herramienta va-
liosa para proteger hogares y negocios
contra la delincuenciay otros riesgos po-
tenciales. Con su capacidad para proce-
sar grandes cantidades de datos vy
proporcionar soluciones personalizadas
eintuitivas, la |A esta cambiando el juego
en el mercado de la seguridad. No solo
filtrando falsas alarmas, también genera
ahorros de costos de almacenamiento y
de trafico de informacién innecesarios.

IA EN CAMARAS

Tal como lo mencionamos, la A ya se en-
cuentra a nuestro alcance y la podemos
encontrar en camaras con |A embebida,
grabadores de video, paneles de alarma
y sensores inteligentes.

Son dispositivos que se activan y alertan
ante la presencia de vehiculos y personas
utilizando reglas de intrusién combinadas
con las funciones ya mencionadas.

Estos dispositivos generan alertas en
forma automatica en el sitio estan moni-
toreando para ahuyentar intrusos o aler-
tar sobre posibles peligros mediante la
activacion de luces y sonidos. Incluso los
sonidos pueden ser mensajes pregraba-
dos de advertencia.

Y légicamente informar al usuario a tra-
vés de una app movil.

En Big Dipper contamos con una amplia
linea de productos de seguridad para el
hogar y comercios de facil instalacién y
configuracién, pero con grandes presta-
ciones de inteligencia artificial que lo
convierten en un aliado ideal para la se-
guridad. Entre ellos:

IMOU BULLET 2 E

- Vision 1080P

- Micré6fono incorporado

- Luces Led disuasivas

- Deteccion de humanos

- Notificaciones de alarma

*i.

- Wifi Full ‘oslor
IMOU CRUISER
- Visién en 2MP y 4MP

- Funciones Pan & tilt

- Disuasién activa

- Seguimiento de personas
- Audio doble via

- Wifi

RANGER RC

- Disponible en 3/4/5MP

- Movimiento Pan & tilt

- Sirena incorporada

- Deteccion de humanos

- Funcion de llamada one touch

VERSA

- 1080P wifi

- Deteccion de humanos
- Audio doble via

- Sirena incorporada

- Visién nocturna a color

IMOU WIRELESS RECORDER

- Disponible en 4 y 8 canales

- AP Wifi Incorporado

- Emparejamiento rapido de camaras
- Soporta 1 HD SATA 3.5"

- Compacto y silencioso

IMOU LIFE APP

La aplicacién Imou Life estd especialmente
creada para las cdmaras, timbres, sensores,
NVR y otros productos inteligentes de loT
de Imou, comprometida con la creacién
de una vida segura, simple e inteligente.
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Circuito cerrado de TV (CCTV)
Proyectos, instalaciones y asesoramiento

Mantenimientos correctivo y preventivo de las instalaciones
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Camara Argentina

de Seguridad

GRUPO ISELEC SRL es miembro de la
Camara Argentina de Seguridad

% Buenos Aires
Gobierno de la Ciudad

DISPISICION N°® 263/AGC/2017

GRUPOQ ISELEC SRL es una empresa habilitada por el G.C.B.A.

bajo el registro N° 95 como Instalador y
Mantenedor de instalaciones fijas contra incendio.

. ~| Management
System
1S0 9001:2015
TOVRheinland
PSCERTIFIED WL

cam
1D 9108648986

GRUPO ISELEC SRL es una empresa certificada
bajo la Norma 1509001:2015.
Estandar internacional de sistemas de gestién
de la calidad.


www.iselec.com.ar/index.php/productos-deteccion-de-incendios-extincion-de-incendios-notifier-deteccion-de-humo-disposicion-415-disposicion-215-fm200/deteccion-de-incendios/vesda
www.iselec.com.ar/product/vs1-vs4-kidde/

DETECCION
DE INCENDIOS

N IIT—
19 sEmiEs)

' Kidde DWARDS'

Authorized Life SaIsty Solutions Provide: J

%% UTC Fire & Security

ENGINEERED SYSTEMS LATAM DEALER

Sistemas de detecion y alarma de incendio

Sistemas de deteccion por aspiracion forzada

Sistemas de extincion automatica de incendios

Grupo Iselec SRL

A &
Av. Presidente ). D. Peron 4086
(B1706CGZ) Haedo, Buenos Aires n ISele‘
Tel.: (54-11) 5294-9362 / 5294-9655
|

info@iselec.com.ar .. . L.
wwww.iselec.com.ar Integracion de seguridad electrénica
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www.iselec.com.ar
www.iselec.com.ar
https://goo.gl/maps/mgVz533U8g1buJ7p7
tel:+541152949362
tel:+541152949655
www.iselec.com.ar/product/vs1-vs4-kidde/

SISTEMAS DE CONTROL DE ACCESO

Puertas Automaticas | Molinetes | Pasillos de Seguridad

DCM Solution, principal fabricante de equipamiento para sistemas de
control de acceso, ofrece una linea completa de productos para asistir a
distribuidores e integradores a mejorar las soluciones de seguridad y hacer
crecer su negocio.

Para mas informacian visite WWww.dcm.com.ar B I‘ m

solution
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DF SEGURIDAD ELECTRONKA

Telecomunicaciones, CCTV/CATV,
Energia, Comunicaciones, Redes Lan
0 cualquier cable especial bajo
especificaciones de nuestros clientes.

Maxima calidad de produccién
Mejor costo beneficio
Normas y Especificaciones

CABLEFACTORY

D +54 9115041-2113 i danieltognoli@cablefactorysa.com.ar @ www.cablefactorysa.com.ar
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CAMARA ARGENTINA
DE SEGURIDAD ELECTRONICA

Una Camara en movimiento

Entre sus diferentes beneficios para el asociado, CASEL anuncid la vuelta de la
capacitacion iddneos en seguridad electrdnica, suspendida desde la
pandemia. Ademas, la Camara estuvo presente en las ferias ESS+ y Expo EFI

A lo largo de agosto de 2023, la Comision Directiva de CASEL concretd diversas actividades que tenia progra-
madas, lo cual le permitio ofrecer mas y mejores beneficios a sus asociados y a la comunidad en general. Estas
acciones tuvieron un gran impacto en el area de capacitaciones y en el area institucional, permitiendo visibilizar a

la Camara tanto ante el sector privado como al publico.

CAPACITACION

En este sentido, CASEL firmo con el COPITEC un nuevo
convenio de colaboracién/capacitacion con el objetivo
de retomar el curso de “ldéneos en Seguridad Electro-
nica’, curso que ambas instituciones venian trabajando
desde hace tiempo y habia suspendido por la pande-
mia.

El curso tiene la finalidad de capacitar a los idéneos en
seguridad electronica y la actualizacion profesional del
personal que se desempefia en el sector. A lo largo de
un extenso programa, dividido en 44 clases de 4 horas
catedra, la actualizacion se cursara en las instalacio-
nes del COPITEC, ubicadas en Peru 562 de la Ciudad
Auténoma de Buenos Aires. Finalizado el curso y apro-
bado el mismo, el alumno recibira su titulo de “ldoneo
en Seguridad Electronica” y podra tramitar la credencial
correspondiente, junto al registro respectivo, en el Con-
sejo Profesional de Ingenieria de Telecomunicaciones,
Electronica y Computacion.

Miembros de la comision de capacitacion de CASEL
acompafiaron al presidente Ing. Enrique Greenberg vy al
secretario Sr. Marcelo Hirschhorn a-fa reuhion con sus
pares de COPITEC, Miguel Pesado y Tulio Brusco, res-
pectivamente, para la rdbrica del convenio.

INSHTUCIONAL

En €l marco\de las relaciones institucionalgs, CASEL
firmd un convenio cen el Ministerio de Defensa de la
Republica Argentina. Luego de varias reuniones-mans
tenidas con la Subsecretaria.de Investigacion Cientifica
y_Politica Industrial para la Defensa, el vicepresidente
primero de CASEL Sebastian Cason y Sebastian Mirich,
vocal suplente de'la Camara; anunciarona firma de un
acuerdo con-el ministerio:

El convenio marce firmmadopor las attoridades de la Ca-
mara‘Argentina de Seguridad Electronica, el presidente
Ing. Enrique Greenberg, vicepresidente primero Sr. Se-

Enrique Greenberg, Presidente-de CASEL
junto a Miguel Pesado, Presidente de
COPITEC, tras la firma del acuerdo.

bastidn Cason vy al seeretario'Sr. Marcelo-Hirschhofn
y el ministro de Defensa Lic. Jorge E. Taiana, tiene por
objetoestablecer vinculgs de colaboracion, asistencia e
intercambio de documentacion ejinformacion’vincula-
dos a la seguridad-eléctronica.

En tal sentido los firmantes se\comprometieron a rea-
lizar actividades” conjuntas._de \promocion y-acciones
centradas en’desarrollar)impulsar|y/o/implementar_es-
tudios, investigaciones y proyectos,en pos de obtener
resultados que sean colectivamente.compartidos y so-
cialmente valorados.



Al cierre de esta edicion, el Ing. Enrique Greenberg
presentd su renuncia al cargo de Presidente

de CASEL, imponiendo a ocupar sus funciones
el Vicepresidente 1° Sebastian Cason.
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EVENTOS

En la ciudad de Bogota, Colombia, se llevé a cabo la Fe-
ria Internacional de Seguridad Bogota ESS+, en la que
varios socios de CASEL dijeron presente exponiendo y
presentado sus productos a los visitantes. En el evento,
CASEL estuvo presente y representada por su vicepre-
sidente primero Sebastian Cason, quien recibié de la
Asociacion ALAS un reconocimiento por los 20 afios de
trayectoria de la Camara como socio estratégico de la
Asociacion.

Sebastian Casdn, vicepresidente Tro
de CASEL y autoridades de ALAS, entre
ellos, Pilar Gémez, Presidenta de la
Junta Directiva.

DIA DEL EMPRESARIO NACIONAL

€on motivo de un nuevo aniversario del dia del empre-
sario argentino, CASEL acompafi¢ a las autoridades de
CGERA al evento que, para-conmemorar el dia, se llevo
a cabo en el auditorio del Bafico Nacién con presencia
de autoridades nacionales e institucionales.

COMEX

Luegd de la crisis generada tras el resultado de las
PASQ 2023, que-agravo /la situacion que atraviesa la
industria de la seguridad electronica, CASEL emitié un
cornunicado-a sus socios en el/que, ademas de infor
mar la sittacion general, detallan un canjunto de pro-
blematicas que ‘afectan a’importadores V- fabricantes,
provocando la inestapilidad del mercado comercial de
nuestra industria, depido a la imposibilidad de importar
y'cumplir con los comprormisos adquiridos. )

EXPO EFI

CASEL acompafid a Messe Frankfurt Argentina en la
Edicién 10° Aniversario de Expo EFI, el evento de eco-
nomia, finanzas e inversiones que se llevé a cabo en el
predio Ferial La Rural. Alli, los directivos de la Camara
comenzaron a delinear junto a las autoridades de Mes-
se Frankfurt la edicion 2024 de Intersec, analizando
propuestas y beneficios para que la mayor cantidad de
socios posible pueda participar de la muestra.

Expo EFI conté con distintos Workshops mientras que,
en el Congreso Economico Argentino, y se realizaron se-
minarios con presencia de destacados referentes de la
industria, la politica y la economia nacional.

Sebastian Cason, Vicepresidente Tro de
CASEL, y Matias Favaro, Vocal Suplente,
junto a Ezequiel Gorbardn, Gerente
Messesfrankfurt, analizan la proxima
Intersec 2024

11-4331-6129 // 117636-1140
{ 8 info@casel.org.ar

| www.casel.org.ar
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Mas de 40 anos
brindando

calidad y excelencia
en nuestros cables

Especialistas en cables para
comunicaciones, transmision de
datos e interconexionado

de Sistemas de Videovigilancia.

NUESTROS PRODUCTOS:
CABLES . TRANSMISION /% PARASISTEMAS 7==. CABLES
TELEFONICOS ~ DEDATOS ‘ DE SEGURIDAD *.- =" ESPECIALES

« Multipares Plantel Interior = Cables UTP Interiory Exterior Cat.5 « Cables Telefénico Blanco « Cables Blindados Par Compensados

« Multipares Subterrdneos « Cables UTP Auto Suspendido Cat.5 « Cables para Intercomunicadores « Desarrollos Especiales

+ Multipares Auto Suspendidos « Cables FTP Interior y Exterior Cat.5 « Cables Coaxiales RG59u

+ Cables de Instalacién Interna + Cables FTP Auto Suspendido Cat.5 + Cables UTPy FTP Interior y Exterior

yAcometida + Cables para Sensores de Incendio

Asesoramiento Especializado

Varela 3525/41 « C.A.B.A. ® Argentina _—
Tel. (5411) 4919.0974 » Cel. 15 6786.4223 icor'
I/ ’A"

o ventas@anicorcables.com.ar
CEMARA BaSEI www.anicorcables.com.ar ‘\élg

Cirmor g ,
da Monioeeo do Alormos Camara Argentina
do b Ropiico Argertina de Seguridad Electrénica
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Monitoreo.com
es una agrupacion de
profesionales y empresas dedicadas a
la seguridad que comparten recursos y experiencias.
Hacemos monitoreo en RED por internet desde
hace 20 anos y continuamos desarrollando la
Seguridad 4.0 con planificacion para una
vision compartida, acompanada de
un plan de carrera.

En monitoreo.com, no nos adaptamos a los cambios,
nos ADELANTAMOS.

@ monitoreo.com’

Lo invitamos a formar parte de nuestra RED mundial de profesionales:
Asociese en www.monitoreo.com/socio
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EVITE MULTAS E INTIMACIONES
CONTRATE EMPRESAS LEGALMENTE

HABILITADAS

SERVICIO DE EXCELENCIA b 7
MONITOREO MAYORISTA SESWVTEL

Solutions

¢POR QUE ELEGIRNOS?

- Empresa legalmente habilitada.

- Pioneros en aplicar y asesorar sobre los
alcances de las normas IRAM vigentes.

- Mas de 30 anos de monitoreo ininterrumpidos.

.QUE OFRECEMOS?

- Tarifa 100% plana.

- Servicios para casas, comercios, edificios y barrios privados.

- Proveemos tétems de seguridad para consorcios.

- Servicios de Video Verificacion, deteccion de incendios y logistica
vehicular.

- Recepcidén de todos los vinculos de comunicacion.

« APP celular personalizada con el logo de su empresa.

- Servicios personalizados conforme a las necesidades del cliente
final.

BENEFICIOS Y PREMIOS EXCLUSIVOS PARA EMPRESAS QUE
SUPERAN LAS 10, 30, 50 Y MULTIPLOS DE 100 CUENTAS.

NOS AVALAN MAS DE 30 ANOS DE TRAYECTORIA Y SABEMOS
COMO CUIDAR EL FRUTO DE TU TRABAJO.

EMPRESA DE SEGURIDAD MIEMBROSDE  CENTRAL DE MONIToReo | L& Oral- Juan Domingo Peron 3455,
ACORDE NORMA IRAM 4174 \/alentin Alsina

Qﬁgﬁ&_A - Tel. 0810-999-SESY(7379)
e m ventas@sesytel.com.ar
@mnnn - https://monitoreomayorista.sesytel.com.ar/

o o Q o @+54 911 3144-1059
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Representatividad y firma de acuerdos

CEMARA estuvo presente en la Expo Seguridad de Tucuman, apoyando el desarrollo
de la industria y favoreciendo el intercambio de conocimientos entre quienes integran
el sector. En el dmbito institucional, cerré un acuerdo con la Subsecretaria

CEMARA estuvo presente en la Expo
de Seguridad llevada a cabo el 15 de
septiembre en el Salén 9 de Julio del
Hotel Sheraton en Tucuman, evento
que convocd tanto a empresas como
desarrolladores IT y manufactura rela-
cionadasalaprotecciénylaseguridad.
También se hicieron presente diferen-
tes funcionarios de la administracion
plblica, manifestando su interés en
este tipo de actividades.

En ese sentido, CEMARA promueve y
apoya como Camara federal la realiza-
cién de este tipo de actividades, que
son al fin y al cabo las que acercan las
novedades sobre tecnologia y seguri-
dad a cada rinc6n provincial, teniendo
en cuenta que las exposiciones son
un puente para acercar tanto asesora-
miento, como nuevas ideas e incluso
poder gestar otras a partir de la inter-
conexion e interrelacién que generan,
tanto con representantes de los muni-
cipios como con empresas privadas
ubicadas en las provincias.

En segunda instancia y no menos
importante, también en septiembre y
luego de tareas y tratativas al respec-
to, sobre las que hemos comentado
en notas anteriores, CEMARA cerr6 un
acuerdo con la Subsecretaria de Ges-
tibny Registro de laSeguridad Privada,
através de la firma de un acta compro-
miso entre ambas partes.

A grandes rasgos, ente las institucio-
nes, se acuerda la mutua cooperacién
entre las partes firmantes para propi-
ciar el fortalecimiento de la Seguridad
Pablica asi como el encuadramiento
de regularizaciones en el sector pri-
vado de la seguridad, aplicandose a
las empresas socias de CEMARA, ya
que como Camara federal centraliza
y representa los objetivos e intereses
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de sus socios, pero también funciona
como nexo entre ellos y las autorida-
des pertinentes, que actdan segin las
regulaciones legales vigentes.

El acuerdo prevé, como contempla-
cion especial y por Unica vez, que las
empresas socias de CEMARA firman-
tes puedan financiar el pago de altas
de objetivos en cuotas fijas y conse-
cutivas hasta diciembre del presente
ano, evaluando la capacidad contribu-
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tiva de las empresas prestadoras de
servicios de seguridad. Por su parte,
CEMARA asume el compromiso de
incentivar a sus socios a realizar los
pasos correspondientes a la habilita-
cién y regularizacion de altas de obje-
tivos, a fin de cumpliry adecuarse a la
reglamentaciénvigente,enelmarcode
la ley 12297. El acuerdo tiene validez
desde sufirmahastael31dediciembre
2023 inclusive.
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éSos instalador independiente?

Sumate a nuestra red de distribucion
nacional y ofrecé el servicio de monitoreo mas efectivo
a tus clientes conectandolos con nuestro servicio de

monitoreo.

Consulta los beneficios que tenemos para vos.

Conocé mas

e PRIORIDAD (011) 3723-2323 | INFO@PRIORIDAD1.COM | WWW.PRIORIDADI1.COM
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www.cemara.org.ar
www.prioridad1.com
www.linkedin.com/company/prioridad1

Baterias importadas para motos (acido y Gel)

Aplicables en motocicletas, grupos electrégenos, etc.

BATERIAS NACIONALES PARA ENERGIA SOLARY EOLICA  stock permanente en bateias importadas

también tenemos en stock permanente

De 12Volt 105 ah y 6 Volt 225 ah baterias de 12 volt 7 amp nacionales recicladas,

marca RISTTONE.
Se recomienda su uso solo en alarmas.

RISTTONE

Tecnologla de punta

Nuevas Baterias de Litio de 12-24-36-48 Volt en diferentes amperes

BATERIAS PARA : Alarmas, UPS, Luces de Emergencias, Boyeros eléctricos, Juguetes, etc.
» Cortadoras de Césped - Carros de Golf - Hidrolavadoras Barredoras - Tijeras Hidraulicas - HidroGriias
* Motos: Importadas / Nacionales - JetSky - Cuatriciclos
» Automotores - Camiones - Grupos Electrogenos

TRABAJANMOS CON TARJETAS DE CREDITO

- Manm

RISTOBAT -
@batenasnstobat
RISTOBAT S.R.L. Cangallo 3984 - (1872) Sarandi - Buenos Aires - Argentina

Tel: (54 11) 4246-1778 - Fax: (54 11) 4246-6447
info@bateriasristobatsrl.com.ar - ventas@bateriasristobatsrl.com.ar - www.bateriasristobatsrl.com.ar

(© +54116397-2005 LINEAS DIRECTAS WHATSAPP ~ (©) +54 11 3906-9120


https://api.whatsapp.com/send?phone=541163972005
https://api.whatsapp.com/send?phone=541139069120
www.bateriasristobatsrl.com.ar
mailto:info@bateriasristobatsrl.com.ar
mailto:ventas@bateriasristobatsrl.com.ar
www.bateriasristobatsrl.com.ar
https://goo.gl/maps/HEcL1r8LtbNh9a6f8
tel:+541142461778
www.instagram.com/bateriasristobat/

TERMINALES DE RECONOCIMIENTO FACIAL EqU|pOS con |a MEJOR
OB uni-ubi | [ urace relacion entre COSTO

Ahorre tiempo, Disfrute la vida y PRESTACIONES
www.uni-ubi.com.ar del mercado

Uface 5/ Uface 5 Lite / Uface 5 Temp

- 99,99% de precisién de reconocimiento

* Capacidad de rostros: 50000/100000

* Reconocimiento facial de alta performance

* Velocidad de reconocimiento inferior a 1 seg.
* Reconocimiento facial Dual Live Detection

* Reconocimiento dual por tarjeta EM y Mifare
* Deteccién en vivo

+ USB para descarga de datos

- Wifi

* Uface 5:
- Almacenamiento masivo de 8GB
- Camara dual de 2M pixel
- Dimensiones: 190.00mm*87.53mm*17.00mm

* Uface 5 Lite:
- Pantalla tactil capacitiva de 5 pulgadas
- Camara dual de 1M pixel
- Dimensiones:
185.80£0.50mm*93.78+0.30mm*22.50+0.50mm

* Uface § Temp:
- Pantalla tactil LCD IPS de 5 pulgadas
- WDR HD de doble camara
- Deteccion de mascarillas
- Medicidn rapida y estable de temperatura de la frente
- Dimensiones: '
216.23 mm *90.00 mm * 26,00 mm Sdk push disponible + APIs para integradores y desarrolladores

DISTRIBUIDORES OFICIALES EN ARGENTINA / 12 MESES DE GARANTIA

€t P i—1
¥ ¥ 3 BI10(©ARD

y Seguro Multi-usuario escenarios complejos TECNOLOGIA

Disefiamos y desarrollamos soluciones a medida, eficaces y sustentables
Controles de acceso biométrico y sensores de temperatura corporal

a HIKVISION' @Jhua Qemeno (OB uniubi | §ueace

Todos los logos y marcas estan registradas por sus fabricantes

Iberd 2618 PB (C1429CMJ) C.AB.A. | +54 11 -4544-5898 | biocard.com.ar | info@biocard.com.ar | in |



www.uni-ubi.com.ar
www.biocard.com.ar
mailto:info@biocard.com.ar
www.biocard.com.ar
tel:+541145445898
www.linkedin.com/company/biocardtecnologia/
www.instagram.com/biocardtecnologia/
https://goo.gl/maps/UMRgvintTXuAw2a58

¢ Te gustaria recibir la revista
Negocios de Seguridad
en tu WhatsApp? v/

Envid un mensaje de WhatsApp

al+54 11 7501-3776 con tu
NOMBRE COMPLETO + EMPRESA vy’

No es un grupo. Le enviaremos periédicamente un enlace para leer online la revista. Agenden en su movil el nimero como
NEGOCIOS DE SEGURIDAD, para poder ver nuestros ESTADOS. En los mismos, diariamente le mostramos los productos y
servicios ofrecidos por las empresas mas prestigiosas del sector, como asi también Invitacion a eventos, cursos y seminarios.


api.whatsapp.com/send?phone=541175013776

4% GARNET

M E C H N OFSCOEGE

Garnet Admin.

La solucién integral para empresas de

Garnet Admin es el servicio definitivo para empresas
tener un control total sobre todos sus sistemas de alarma
instaladores en cada instalacion. El programa ha sido d Elefe

las empresas de monitoreo una solucion integral que les permita
de manera eficiente y segura los sistemas de alarma Titanium y |

Ingresa aqui
para mas informacion



https://www.garnet.com.ar/
https://www.garnet.com.ar/
https://www.facebook.com/Garnet.Technology/
https://twitter.com/garnetalarmas
https://www.youtube.com/channel/UC-IAQK6FVuFtW66dUDR95Yg?view_as=subscriber
https://www.linkedin.com/company/11497676/admin/feed/posts/
https://www.instagram.com/garnet.technology/
https://bit.ly/3ifkwJ1

TRIBUIDOR
)RIZADO
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FREE ELECTRON

LA CASA DE LA ELECTROMNICA

Desde 1986 con vos,
acercandote ala electronica

Somos pioneros desde hace mas de tres décadas en el campo
de la electronica.

En Free electron somos especialistas en electronica, contamos
con la mayor variedad de productos de la region y el mejor
asesoramiento con el personal mas capacitado. Miles de clientes
nos eligen porque buscamos dar solucion a sus problemas
cotidianos compartiendo nuestra experiencia y conocimiento
con ellos. La calidad de nuestro eguipe, junto con nUestro
moderno local, nos convierte en el punto de encuentro obligado
de cualquier especialista, desarrollador, sohador, hobbista o
interesado en el tema.

@ +54 9 223 5821717
Q@ Avenida Independencia 2002, Mar del Plata

@free.electron.mdp X info@free-electron.com.ar

® @freemdp www.free-electron.com.ar



https://www.free-electron.com.ar/
https://www.free-electron.com.ar/
https://www.facebook.com/freemdp/
https://www.instagram.com/free.electron.mdp/
https://api.whatsapp.com/send/?phone=5492235821717&text&type=phone_number&app_absent=0

@ GARNET

DISTRIBUIDOR
= AUTORIZADO
SEGURIDAD ELECTRONICA

Premiado como
DISTRIBUIDOR NRO 1 EN VENTAS
Garnet Technology

Hace mas de 15 aflos que trabajamos codo a codo con nuestros
clientes para hacerles la vida mas facil con servicio, capacitacion
y asistencia técnica.

Llegamos a todo el pais y superandelos $100.000 en una sola
compra, hacemos el envio gratis. ‘

o

Entremos en contacto, ‘estan;m?

.‘.
»

Casa Central
(O +54 11 2649-5779
= ventas@dexa.com.ar

@ Mariano Pelliza 4112, Munro, Buenos Aires

Tucuman
€, (0381) 484-5558

: B tucuman@dexa.com.ar
@dexa.seguridad

() @DexaSeguridadElectronica
(® @dexa-seguridad www.dexa.net.ar

Q Santiago del Estero 1351, San Miguel de Tucuman



https://www.dexa.com.ar/productos/catalogo
https://www.dexa.com.ar/productos/catalogo
https://www.facebook.com/DexaSeguridadElectronica
https://www.instagram.com/dexa.seguridad/
https://www.linkedin.com/company/dexa-seguridad/
https://api.whatsapp.com/send?phone=5491126495779%3E&text=Hola%20mi%20nombre%20es%3A%20
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El programa ha sido
diseniado para brindar
a las empresas de

monitoreo una Garnet Admin.
solucion integral gue La solucién integral para

les permita administrar :
de manera eficiente y empresas de monitoreo.
segura los sistemas de
alarma Titanium y Con Garnet Admin, |as empresas pueden registrar una
Garnet cuenta master egclusiva, oForgéndoIes una administracién

: total sobre sus sistemas e instaladores. Ademas, ofrece una
amplia gama de funciones personalizables para adaptarse a
las necesidades especificas de cada empresa.

Garnet Admin permite la creacion y eliminacion de cuentas
de instaladores, lo que facilita la gestion de los recursos
humanos. Ademas, brinda la flexibilidad de establecer
horarios y dias laborales para cada cuenta de instalador,
asegurando un control preciso sobre la disponibilidad de
los profesionales.

Con un simple vistazo, la empresa de monitoreo podra
acceder a informacion relevante sobre cada sistema de
alarma y verificar su estado de conexion. Ademas, Garnet
Admin permitira bloquear y desbloquear sistemas de
alarma de manera rapida y sencilla, brindando una capa
adicional de seguridad en caso de ser necesario. También
ofrece la opcién de eliminar sistemas de alarma de forma
segura y eficiente.

Ver video

\ Disenado para administrar de manera
\“ eficiente y segura los sistemas de
alarma Titanium y Garnet



https://www.garnet.com.ar/
https://www.garnet.com.ar/
https://www.youtube.com/watch?v=tahDZeQJhqc
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LISTA DE SISTEMAS

Nesistoma  Abonads
Nombre "
Protecerin Estado Proteger  Bloquear  forma_.  Fliminar

B vutoquesds @ e o o
9 samir (5 outents @) O a
- R, o O a

UOTSOOT.  Descon. s Perer & Protepids

Garnet Admin se convierte asi en el aliado perfecto i ol ——
para las empresas de monitoreo que desean tener e
un control total y efectivo sobre sus sistemas de ’

alarmay la interaccién con sus instaladores.

No importa el tamafio de la empresa o la cantidad

de sistemas que administre, el programa brinda

las herramientas necesarias para

una gestion optima y un

monitoreo confiable.

¢Qué ofrece Garnet Admin?

» Creacidon de una Cuenta Master con administracion total sobre los
sistemas instalados y el recurso humano. Permite el uso de la cuenta
actual de Garnet Programmer.

» Permite la migracion asociada de las alarmas ya registradas en
Garnet Programmer.

» Posibilidad de customizar los estilos de pantallas acordes a los colores

de la empresa, Aprende
» Gestidn para creacion y eliminacion de cuentas para administrar ===

instaladores sin limites. Garnet

» Posibilidad de configurar horarios y dias laborales para cada cuenta de Admin
instalador de manera independiente.

» Consultar informacién en tiempo real sobre los principales estados del
sistema instalado.

» Bloquear/desbloquear un sistema de alarma y sus aplicaciones asociadas
remotamente.

» Eliminar de la gestion un sistema de alarma remotamente, permitiendo
asi liberarlo para que pueda ser utilizado por otra empresa.



https://www.garnet.com.ar/
https://www.garnetacademy.com/courses/garnet-admin-para-empresas-de-monitoreo/

DISTRIBUIDOR
- Séguridad;nuestra fortaleza . AUTORIZADO

Trabajamos en eqmpo
enfocandonos prmmpalmentee
brindar un destacado serwcm
a los clientes

Somos una empresa joven con espiritu emprendedor; dedicada
a proveer y brindar soluciones en Seguridad Electronica.
Trabajamos en equipo enfocandonos principalmente en/brindar
un destacado servicio a clientes de todo-el.pais, ofreciendo una
amplia linea de productos con garantia oficial.

Contamos con stock permanente en nuestro deposito, como

asi también un equipo que brinda.asesoramiento ,entendiendo

las necesidades del cliente, con el fin de crear alianzas mediante

el compromiso y la innovacion.

¢, 4583-6653 /11 5064-6018
Q Galicia 2946 4° piso - CABA, Buenos Aires
@hurinseguridad ™ ventas@hurin.com.ar

() @Hurinseguridadelectronica www.hurin.com.ar

(O +54 911 5704-6763



https://hurin.com.ar/
https://hurin.com.ar/
https://www.facebook.com/Hurinseguridadelectronica/?_ga=2.122397579.1687298266.1696353273-963890891.1695749846
https://www.instagram.com/hurinseguridad/?_ga=2.26987453.1687298266.1696353273-963890891.1695749846
https://api.whatsapp.com/send?phone=5491157046763&text=Hola%20Hurin,%20les%20hago%20una%20consulta.&_ga=2.26987453.1687298266.1696353273-963890891.1695749846

Liaca

TITA\I]UM

Zonas y Sealidas App Alarm ( ‘omunicadores Sistema
Particiones Programables Home Pro dedicados inaladmbrico de
alta eficiencia

El Unico panel de alarma
fabricado y pensado para
empresasde monitoreo

TE CIH'N © L'OFG X

%
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www.garnet.com.ar e

App Garnet

Programmer



https://www.garnet.com.ar/
https://sitio.garnet.com.ar/titanium/
https://sitio.garnet.com.ar/titanium/
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Si Usted desea asesorarse sobre los innumerables beneficios de anunciar en Negocios de Seguridad®
por favor contactenos de lunes a viernes de 9 a 18 al +54 9 11 5813.9890 o por mail a comercial@rnds.com.ar
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o

Instagram

<
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©
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o
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L3R ANALYTICS

EN UN ECOSISTEMA TOTALMENTE INTEGRADO Y DEDICADO ESPECIFICAMENTE ALA
. SEGURIDAD COLECTIVA DE LAS PERSONAS.

SAFE CITY es una vision de desarrollo urbano que
integra multiples soluciones de tecnologia de la
informacién y comunicacion (TIC), Internet de las
cosas (loT) y practicas innovadoras volcadas a

la seguridad.

Esta solucion tiene como objetivo reducir los delitos y

mejorar los tiempos de respuesta del accionar policial.
Con su aplicacién, Safe City logra como resultado una

ciudad mas segura para toda su poblacion.

PEAMITE VINCULAR LAS
CAMARAS PUBLICAS Y
FERIFONED DISUASVO
SISTEMAS DE ALARMAS
COMUNITARIAS CLOUD
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RESOLUCION EN SUS
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® 5

5

SIRENA HABLADA
CON PERIFONEO

+150.000

Usuarios activos

2156

VEHICULAR

+5.000

Empresas confian
en nosotros

087 8

Municipios con
nuestra tecnologia

@sAFECITY

LATERALES

VIOLENCIA DE
GENERD

+15

Anos de
experiencia
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www.safecity.com.ar
api.whatsapp.com/send?phone=5491121560878
www.safecity.com.ar
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electronics

SWITCH DISENADOS ESPECIALMENTE
PARA CAMARAS IP

(;i [ 1117

y

Ol

SWITCH CCTV POE PROFESIONAL

Con innovador sistema de refrigeracion
gracias a su geometria de conveccién

« Sin partes mecanicas
» Sin contaminacion sonora
« Mayor confiabilidad

Disipacidn Conveccion

GARANTIA DE POR VIDA c@ GARANTIA

CYGNUS 2 www.cygnus.la

electronics


www.cygnus.la
www.cygnus.la

LINEA ENTRY LEVEL

5$1004-60

100 | | 6owW
. Mbps | | POE
=

4 ports entry level

= 4x puertos PoE+ @100Mbps

= Hasta 60W total PoE

= Uplink: 2x Ethernet @100Mbps
» Modo CCTV hasta 250Mts

+ 1.25Gbps / 0.88Mpps

$1008-120

100
Mbps

8 ports entry level

« 8x puertos PoE+ @100Mbps
« Hasta 120W total PoE

« Uplink: 2x Ethernet @1Gbps
» Modo CCTV hasta 250Mts

« 5.6Gbps / 4.2Mpps

$1016-200

® 300W
T PoE
16 ports entry level

« 16x% puertos PoE+ @100Mbps

+ 300W total PoE c/ indicador consumo
« Uplink: 2x Ethernet @1Gbps +

1x fibra optica SFP

« Modo CCTV hasta 150Mts.

$1024-300

@:@ 420W
T PoE
24 ports entry level

« 24x puertos PoE+ @100Mbps

« 420W total PoE c/ indicador consumo
« Uplink: 2x Ethernet @1Gbps +

1x fibra optica SFP

* Modo CCTV hasta 150Mts.

+ 7.2 Gbps / 5.36Mpps

LINEA HIGH END

$2004-240

Ej 1000 ’oi‘ 240W

4 ports industrial PoE

= Alimentacion redundante

« Fanless: disipacion de calor
sin ventilador mecénico

+ 4x puertos Hi-PoE @1Gbps

= Hasta 240W total Hi-PoE

= Uplink: 2x Ethernet @1Gbps +
2x fibra 6ptica SFP

= 5.6Gbps / 4.2Mpps

$2024-420-FL

DE POR VIDA

$2008-150-V2

i 1000 “'\

8 ports industrial PoE

« Alimentacién redundante

« Fanless

« 8x puertos PoE+ Gigabit @1Gbps
« Hasta 150W total PoE

= Uplink: 4x fibra 6ptica SFP
(soporta fast-ring)

« Modo CCTV por consola

= Administrable L-2

= Salida a relay programable por
caida de enlace

= 24Gbps / 17.9Mpps

24 ports high end PoE

» 24x puertos PoE+ @1Gbps

* Hasta 420W total PoE

* Uplink: 4x puertos Fibra SFP @1Gbps
* Administrable L-2

* 56Gbps / 41.7Mpps

\J

info@cygnus.la

$2024-420

24 ports high end PoE

= 24x puertos PoE+ @1Gbps

+ Hasta 420W total PoE

= Uplink: 2x Ethernet @1Gbps +
2x fibra éptica SFP

+ Administrable L-2

+ 56Gbps / 41.66Mpps

58024-10G / S824-10G

+ 8.8 Gbps / 6.55Mpps

24 ports modular core switch PoE
= Fuente de alimentacién redundante

« 3 Slots p/ médulos $7024-8F/8T

« Uplink: 2x Ethernet @1Gbps +

2x fibra dptica SFP

= Transmision de datos de alta velocidad
+ Administrable -2

« 70Gbps / 42Mpps

24 ports high end PoE / Sin PoE

* 24x puertos @1Gbps

* Hasta 370W total PoE

* Uplink: 4x puertos Fibra SFP @10Gbps
* Administrable L-3

* 128Gbps / 96Mpps

GARANTIA DE POR VIDA

Cygnus Electronics
Tel: (011) 5278-0022 / 3221-8153
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Software

INVWeb

|la solucion

para la gestion
de tu Personal

Suite de Software INWeb, donde todas las Soluciones
se integran en una Plataforma 100% Web

u'lé'wl

REIWeb APIWeb VISWeb
Médulo de Médulo de Médulo de
Control de Asistencia J Control de Accesos J Control de Visitas l

Integracion con los principales Sistemas de Liquidacion

Y VUNWORKIA i ssiwsenemny UG metqo

Argentina

[ 4
INintelektron NCE

@ +549(11)3600-9000 (L) +54(11)2205-9000 () ventas@intelektron.com www.intelektron.com
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